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Prompte Livraison

C'est la caractéristique importante de la politique de la W. R. B. Co.

QUAND la saison bat son plein et que vous avez besoin d'articles de
tablettes, vous voulez avoir les marchandises IMMEDIATEMENT.

Leur obtention rapide signifie des dollars: Jpour vous. Un délai signifie
perte de CLIENTELE et de PROFITS. Tout est correct quand le sys-
téme de prompte livraison de la W. R. B. Co.,, vient & votre AIDE.

Variété infinie d'Bpingles & Cheveux en Os, Peignes de C6té, Peignes
d'Arriére—jolies lignes de Peignes d’'Arriére avec dos en métal de fan-
taisie, Pompadour “ Rats,” Pompadour “ Hair Lights,” Brosses & Cheveux
a détoiller a partir de 25¢. en montant.

Joli assortiment de Sets de Toilette.

Sacs & Main—Valeur extra dans la ligne, & détailler & 50c.

Boutons de Cols et de Manchettes —aussi Cabinets de Verre 20e
Siecle. Boutons de Manchettes, une paire dans une boite. Toutes sortes
de Jarretelles et Jarretiéres. Cordonnets et Filets pour Coussins, tous
de nouvelles teintes et de nouvelles combinaisons.

Métiers Ténériffe pour faire la “Dentelle,” a détailler & 25¢. et 50c¢.

Ligne compléte de Résilles maintenant en stock. Aussi toutes sortes
d’Epingles, Aiguilles, Epingles de Sfireté, Axrafes et Oeillets, Attaches
de Vétements, etc.

Ainsi toutes les circonstances sont favorables, et c'est strictement
A VOUS M. le Marchand, qu’il appa,rtlent d> battre le fer pendant qu'il
est chaud.
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L'ECHEANCE FATALE

Les timbres de commerce,

Noug croyons devoir rappeler i nos lectenrs, commer-
cants en détail, que la loi interdisant les timbres de com-
merce entrera en vigueur le ler novembre prochain.

Léchéance fatale arrive et bientdt les timbres de com-
merce auront véeu.

Nous tenong de honne source que la loi =uivra son cours
o que ceux qui s'obstineraient i émettre ou distribuer des
timbres de commeree seront rigourcusement poursuivis.

Nous engageons fortement leg commercants a ne pas
préter attention & une certaine publicité qui se fait actuel-
lement et dont le but est d'induire en erreur les anciennes
vietimes des compagnics des timbres.

La loi est formelle; les timbres de commerce sont sup-
primés, ainsi que tous les coupons f autres genres de re-
cus ou réeépissés qui, dans Pesprit de leurs auteurs, se-
raient destinés & les remplacer.

On peut essayer de jouer sur les mots en conversation
ou dans des annonces, mais il y a une loi ef, 'il est possi-
ble d'en dénaturer ou d’en torturer la lettre, il est moins
facile d’en faire disparaitre esprit, Ceux qui tenteraient
de le faire Papprendraient bientdt & leurs dépens

La loi qui a aboli les timbres de commerce n'a eu 'au-
tre objet que de soustraire les commergants de détail aux
exactions de certains faiscurs qui s'enrichissaient a leurs
dépens sans leur rendre ancun service compensant les sa-
crifices qu'on leur imposait. Si les anciennes compagnies
de timbres s'avisaient de recommencer le meme jen en em-
ployant des moyens quelque peu différents, ils violeraient
P'esprit de la loi et tomberaient alsément sous ses coups.

Le commerce de détail a trop souffert de la plaie des
timbres de commerce pour préter Poreille aux 1 ropositions
nouvelles des compagnies qui les émettaient ct, d'ailleurs,
les marchands ne voudront pas s'exposer aux rigueurs do
la loi qui punit “d’un emprisonnement de six mois et d'une
amende de deux cents piastres au plus, tout marchand ou
commergant en marchandises qui, en personne ou par son
employé ou son agent, direetement ou indirectement donne
ou aliene de quelque manidre, ou offre de donner ou d'a-
liéner des timbres de commerce i un client qui achéte de
lui quelque marchandise ou de son employé, ou agent.”
diverses seront faites an mois de Novembre.

LA TAXE SUR LES VOYAGEURS DE COMMERCE
DE L'ETRANGER

Diapres los indications actuelles, il est peu probable que
la taxe imposée par la Province de Québee sur les repres
sentants des maisons étrangéres soit abolie. D'autre part,
grice aux protestations presquiunanimes de tout le com-
merce de notre provinee, il est a peu prés certain que le
montant de cette taxe sera diminué i la prochaine ses-

sion parlementaire.
. . .

A ce propos, Clest par erreur gue cortaing journaux ont
représenté comine favorable a la taxe sur les voyageurs de
de Pétranger 1'Association des Manufacturiers

commere
Canadiens,

Cotte Association est aussi opposée au principe de la
taxe qu'elle V'est au montant de la taxe et il est absolument
inexact de dire quielle se contenterait dune mesure qui
abaisserait la taxe de $300 & $100. La discussion qui a en
liew & Passemblée de la seetion Montréalaise du 12 octobre
ne peut laisser subgister aucun doute & co sujet. Le comité
a déeidé quiune forte députation se rendrait auprés du mi-
nistére a la prochaine réunion du Cabinet & Montréal pour

protester de toutes ses forces contre le principe de la taxe
ot le montant de cette axe.

LENTEUR DES LIVRAISONS

Daprés les derniers renseignements, pris au moment
Qaller sous presse, NOUs APProuvons qu'il est toujours trés
difficile d'obtenir des manufacturiers canadieng des livrai-
sons satisfaisantes de sous-vitements en laine. Quoique
Jos liveaisons aient commencé au début du mois de juin,
il reste bon nombre de commandes qui wlont pas encore @46
exéentées,

Une maison de gros de notre place a envoyé un de ses
acheteurs sur le marché  américain  afin @y placer des
commandes, Cette tentative a été sang résultat car la si-
tuation du marché des sous-vitements chez nos voising ost
identique @ celle du marché canadien

ASSOCIATION DES VOYAGEURS DE COMMERCE

Les prochaines élections.

Tes vovageurs de commerce g'occnpent activement des

Hloctions des officiers de leur Association qui auront lien
an mois de Décembre, Les nominations pour les charges
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Jusqu'a présent la candidature de M. Fred. L. Cains,
de la maison Brophy, Cains & Co. Ltd., pous la présidence
se dessine trés nettement.

Si nous en jugeons aprés les apparences actuelles, son
élection parait assurée,

Le choix des membres de I'Association s'exercerait dif-
ficilement sur une personne plus qualifiée.

M. Fred. L. Cains est une des figures les plug connues
et les plus sympathiques du commerce de la marchandise
séche en

. On peut dire de lui qu'il ne compte que
des amis, aussi bien parmi ses confréves du commerce de
gros que parmi les marchands détailleurs de la métropole
et de la province,

M. Cains fait partie de la Dominion Commercial Tra-
vellers' Association depuis 25 ans; aux derniéres élections
il a été réélu trésorier par acclamation.

En dehors de son commerce, M. Cains fait partie de
nombreuses  organisations  sociales de Montréal. 11 est
membre & vie du M. A. A, A, membre du Montreal Golf
Club, de I'Outremont Golf Club, du Club St-James et dn
Canada Club.

Pour donner une idée de la considération dont jouit M.
Caing, nous citerons les noms de quelques-unes des per-
gonnes qui ont gigné la requéte le priant de poser sa can-
didature i la présidence de I'Association des Voyageurs
de Commerce.

Comme on le verra, toutes les branches du commerce
gont représentées dans la liste ainsi que toutes les nationa-
lités.

H. Laporte, maire de Montréal ; ¢, ', Ballantyne, pré-
sident de 1'Association des Manufacturiers Canadiens; 1.
Law, de Law, Young & Co.: Alphonse Racine; A. 0. Mo
rin; James  Davidson, président de la Thos. Davidson
Mfg. Co. Ltd.: J. H. Magor, 8. B. Townsend ;: A. G. Gard-
ner, de MM, J. M. Douglas & Co.; James G. Lewis, de
Lewis Bros, Ltd.: 1. Wener, de la Montreal Waterproof
Clothing Co.: Thes, L. Paton, Léon Rolland, de MM, J.
B. Rolland & Fils: W, E. Hayes, de la maison Alf. Eaves;
Ludyg ravel, Chas. A, Prévost, X. DL de Grandpré,
Harris Vineberg, Allan J. Hart: G. 8. Cleghorn, de |
W. R, Brock Co, Lad,: Fred, Dugan, de Lyman Sons: W,
Michaels, de Grandas & Co.; Albert Hudon, de MM. Hu-
don & Orsali; L. O, Demers, de Demers, Fletcher & Co.:
J. F. L. Dubreuil, de la D. MeCall Co. Tad.; B, 0. Bé-
land, H. 8. Arnold, de N, Y. Silk Waist Co.: . Heler;
F. Lamalice, de Gault Bros Fred. Birks, de  Belding
Paul & Co.; W, Lespérance, de Liddell & Lespérance; T.
S, Curry, R, ¢, Wilking, Geo. Brown, Aug. Brodeur, J. E.
Garneau, F. J, Bernier, Clovis St-Louig, James ('roil, W.
D, Whiteford, R, Dionne, Col, J. P. A. des Trois Maisons,
J. R. Lefebvre, F. Poudrette, D. M. Lefebvre, R. 8. Dea-
con, Chas. W. Lewis, Albert Quesnel, Paul Coté, L. E.
Bernard, Richard Dubord, J. H. Hervieux, Willie May-
nard, Henry Blagdon, Henry Bogue, J. A, Paré, W. J.
Maxwell, Louis Goudrault, J. O. Bourcier, Camille Robi-
chaud, Alfred Guilbaut, P. Jobin, J. Lefaivre, Louis Var-
necke, Jno. T. Lawson, W. H. Agnew, T. B. Drouin, W.
Pouliot, Harvey Valentine, T. 0. Galipaux, Geo. Rous-
sean.

X X X

Parmi les noms des directeurs sortants de la Dominion
Commercial Travellers Association remarquons celui de

M. J, F, L, Dubreuil,

Le populaire représentant de la D, MeCall Co. Lid. est
des voyageurs lex plus connus et des plus estimés de la
Provinee de Québec, 11 a rempli les fonetions de directeur
pendant les deux derniéres anndes i la satisfaction génd

rale, aussi ne sommes-nous nullement surpris Capprendre
qu'il est question de le prier de se laisser de nouveau por-
ter en nomination.

METHODES DE PUBLICITE POUR LES MAR-
HANDS DE CAMPAGNE

11 y a deux raisons essenticlles qui font que le marchand
détailleur d'une petite ville se décourage au sujet de sa
publicité, D’abord dans six ou sept cas sur dix, le mar-
chand de la campagne ne fait pas une publicité qui lui rap-
porte des profits,

Ensuite, & part les trois on quatre sur dix dont la pu-
blicité les paie, il n'en est pas an sur cinguante qui tienne
un registre qui lui indique si la publicité qu'il fait donne
de bons résultats, dit le gérant de la publicité d'un grand
magasin de Chicago.

Je parle daprés mon expérience de plusicurs années
comme directeur d'un journal quotidien de la campagne,
position que j'ai oceupée avant de moceuper définitive-
ment de publicité,  Toutefois, pour que les colonnes d'un
journal loeal soient une source de bonnes affaires pour le
marchand de la eampagne, il n'est pas nécessaire de as-

sistance d'un expert ; il suffit de savoir g'en servir, davoir
le simple bon sens qui procure le suceés au marchand.
Pendant quelques années j'ai sollicité des annonces mal-
gré  Tobjection & laquelle je me heurtais  constamment :
“Cela ne paie pas.” Je résolus alors d'entreprendre moi-
wéme de rendre Pannonce payante et jadoptai un systéme
par lequel je m'occupais personnellement de la rédaction
des annonces pour les marchands qui achetaient un espace
dans le journal i la téte duquel jétais. 1o marchand four-
nissait la matiére & publicité: mais je rédigeais 'annonce,
surveillais sa disposition — et observais les résultats,
Dang cette saison mon journal a eu un tiers d’annonc:s
de plus qu'un journal rival dont la cireulation était beau-
coup plus grande et dont les taux étaient aussi bas que
les miens. Pourquoi cela? Parce que la publicité dans
mon journal payait et que la plupart de mes annonceurs
savaient qu'elle payait, hien qu'ancun d’eux & ma connaige
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d’autre fabrication.

Quand on leur demande si ce département de leur
commerce a du succs, ils disent qu'il augmente tout
le temps, et leurs commandes le prouvent. Nous ne
prétendons pas étre les ceuls manufacturiers du genre,
mais nous soutenons que les vétements portant la

Marque Shield

sont complétement aussi bons ou un peu meilleurs
que les meilleurs.

Les Echantillons d’Automne et d’Hiver, maintenant
entre les mains de nos voyageurs, comprennent beau-
coup de modcles nouveaux et élégants.

.. Une ligne spécialement intéressanie pour le commeeco de Noel ..

Tve NEW YORK SILK WAIST MF'G. Ce.

40, rue St-Antoine, MONTREAL.
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sance n'ait tenu le registre que tout annonceur devrait te-
nir, indiquant le rendement exact de toute annonce in-
sérée.

Trop de personnes annoncant dans les quotidiens de la
campagne se contentent de généralités, 11 y a toujours
le marchand qui aime dire au public d'aller chez “Un tel
pour des articles d'épicerie aux prix leg plus bas,” et ce
genre de publicité  ne paic pas — en rentrées  directes.
Quand cet homme essaie Qannoncer des oceasions, il fait
la plupart du temps une annonce trop longue, Rl est né-
cessaire d'annoncer plus d'une fois le méme artic le, il faut
dire quelque chose de nouveau sur les marchandises cha-
que fois que l'annonce parait.

J'ai vu que beaucoup de marchands dans les petites vil-
les craignaient de couper leur  rix, méme dans le but de
faire de la réclame. 1ls son. (écouragés par 'impossibi-
lité oi ils s trouvent d'offrir des oceasions ¢
annoncées par les magasins de la grande ville; ils ne se
rendent pas compte que le marchand de la ville doit offrir
des occasions assez attrayantes pour persuader i ses clients
de dépenser non-seulement le prix du voyage, mais encore
dans de nombreux cas le prix supplémentaire d'un lunch.

Un marchand, qui a fait faillite depuis, me dit nn jour
aprés que j'eus pris charge du département de la publicité
d’un grand magasin: “Je pense que vous réussirez 8 vous
pouvez exagérer suffisamment.” 11 ajouta qu'il avait lu
des annonces de marchands de la ville et vu constamment
des annonces d'occasions ol les prix cotés étaient infé-
rieurs au cofit réel, de maniére a faire une réclame en fa-
veurs des marchandises annoncées et qu'il ne croyait pas
que les marchands tenaient lgs promesses contenues dans
leurs annonces.

Je lui proposai de choisir une annonee quelconque faite

par le magasin - auquel  jappartenais, puis, annonce en
main, de pa

les & celles

rcourir la maison du haut en bas.

Sl pouvait trouver un cas ot la marchandise offerte
w'était pas en substance telle que représentée dans 'annon-
ce, je lui offrais de lui acheter un vétement complet aussi
bon qu'il voudrait le commander.

Il ne mit jamais ma sincérité a I'épreuve.

En réalité, dans les grands magasins, 'homme chargé
de la publicité et le département de la publicité n'ont pas
de devoir plus important que dapporter une franchise ab-
solue dans la rédaction de toutes les annonces, Cette fran-
chise est reconnue non pas tant comme un principe de mo-
ralité que comme une nécessité commerciale. Pour que la
publicité donne des résultats, il faut qu'on y ait confiance,

1l y a cent manitres différentes d'offrir des oceasions
sang perte irrémédiable.  Le marchand ae la campagne
qui ne fait pas de publicité achétera un lot de marchan-
diges & un certain prix — et les marquera constamment
i un prix qui lui assure un pourcentage de profit régulier
— ou davantage. D'autre part, I'annonceur avisé assor-
tira ses marchandises et les marquera & des prix différents,
1l surveillera ses ventes jusqu'a ce qu'il ait atteint son
pourcentage sur son achat total, puis baissera le prix des
marchandises restantes, pour les vendre comme occasion.
Cette vente aménera la foule dans son magasin, aidera i
vendre d’autres marchandises en faisant des profits régu-
liers et donnera au marchand la réputation d'un homme
qui offre des occasions, réputation qui s'augmentera cha-
que année,

Ie marchand qui marque au prix cofitant les laissés

pour compte, quand il fait son inventaire, est & méme d’of-
frir des occasions dans sa publicité, sans eprouver de per-
J'ai vu des cas ol des marchandises ont éé évaluées
i presque rien au moment de la prise d'inventaire — et
vendues & un prix qui les faisait partir rapidement ; Uin-
térét enthousiaste que premait le public i cette vente ve-
nait an secours du département pendant des semaines.

Pour los articles courantes, le probléme est plus difficile
i résoudre; mais par un choix judicieux darticles diffé-
rents pris comme leaders i certains jours et une adhérence
rigide au prix régulier, les autres jours, le marchand verra
que ce systéme de moyennes sera i son avantage et a celui
de ses clients. 11 y a deux classes d’annonceurs dans la
plupart des petites villes: Ihomme qui n'annonce qu'a
Papproche des jours de fite et 'homme qui emploie & la
publicité le méme espace tout le long de I'année. Tous les
deux ont tort, La longueur de I'annonce devrait varier
avee la saison, mais on ne devrait se passer de publicité
dans aucune partie de lannée. 11 faut une publicité plus
adroite pour vendre des marchandises en janvier, février,
juillet et aodt qu'en avril, mai, octobre et décembre, assu-
rément ; mais une série de ventes faites en temps convena-
ble avee une publicité raisonnable changera en une activité
profitable le calme plat de la morte saison.  La publicité
devrait étre confiée, comme fonetions réguliéres, i la per-
sonne de la maison qui a le plus de dispositions pour ce
genre de travail, et un temps suffisant devrait lui étre ac,
cordé pour sa préparation.

Quand la publicité est considérée  comme la dernidre
chose & oxéeuter, comme un devoir dont accomplissement
passe apris tous les autres, elle ne donne pag de bons ré-
sultats.

Nous concluons en disant : aueun commerce, i la cam-
pagne ou  la ville, ne donne tout ce qu'il peut donner s'il
w'a pas cu pendant des années une publicité judicieuse,

Alors 1o record d'une année quelconque n'égale jamais
ce que 'année suivante peut produire,

tes.

REGISTREMENT DES RAISONS SOCIALES

Noug croyons devoir attirer Pattention de mos lecteurs
sur une disposition statutaire passée i la derniére session
de la Législature de Québec et qui a trait aux personnes
faisant affaires sous un nom autre que le leur. La loi, ain-
si quon le constatera par le texte que nous reproduisons
plug loin oblige & ajouter au nom de la personne dont on
s sert comme raison sociale, le mot “enregistré,” ou une
abréviation de ce mot.

Lo défaut de se conformer i cette formalité expose & une
pénalité de deux cents piastres.

Voici comme se lit ce texte de loi:

“ ("haque fois qu'une ou plusicurs personnes se servent
en affaires du nom d’une autre personne, les contrats, con-
ventions, avis, annonces, enseignes, lettres de change, bil-
Jets, endossements, chéques, ordres pour de Iargent ou des
marchandises, factures, recus et lettres qu'elles font, pu-
Dlient, signent, émettent sous tel nom, dans le cours de
Jeurs affaires doivent porter i la suite du nom, le mot “en-
registre” ou une abréviation d'icelui.

Toute personne qui enfreint Jes ‘dispositions de cet arti-
cle est passible de la pénalité édictée par Vart. 5639 des
Statuts Refondus, laquelle peut étre recouvrée de la ma-
nitre y déterminée.” (5 Ed. VII, ch, 29).
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Procurez-
~ yous nos
Chapeaux

¢ Carter ” et «Wilkinson”

et vous constaterez bientdt une augmentation sensible dans VOS VENTES.
Nous les avons dans une infinité de formes, leur légereté et leur bonne valeur
sont universellement reconnues. Ces deux lignes’de Chapeaux sont une acqui
sition pour tout marchand désirant satisfaiz. sa clientele.
Voyez nos chapeaux de Paille et Calottes pour hommes et gargons.

Notre assortiment est varié et nos prix populaires.

J.ARTHUR PAQUET, QUEBEC, P.Q.

Succursales :—Montréal, Ottawa, Toronto, Winnipeg, St-Jean, N, B.
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LES RETOURS DE MARCHANDISES

Nous avons déja dit avee quelle désinvolture certains
marchands retournaient i levrs fournisseurs des marchan-
dises diment commandées par cux

Voici un nouveau fait:

Un rarchand donne m ordre qui est ponctuellcment
exéeuté; la marchandise était payable & terme, disons
60 jours. Sept jours aprés la date de la facture, Pacheteur
recoit de son fournisseur un état de compte pur et simpls
établissant sa situation vis-i-vis du vendeur et sans récla-
mation de réglement.

Le marchand, qui doit cependant savoir qu'il est d’u-
sage dans le commerce de gros d’envoyer chaque mois et i
chaque client un releve de son compte, se fiche, éerit une
lettre moins que polie, insolente, dans laquelle il déclare
quil n'a pas acheté i 7 jours de date, mais i terme et qu'il
renvoie la marchandise.

Son fournisseur a beau lui expliquer la signification de
létat de compte et lui faire observer qu'il n'est nullement
question de paiement avant I'échéance convenue, I'ache-
teur n'en persiste pas moins i retourner la marchandise.

Le nom de ce marchand viendrait-il s'ajouter un jour
A la longue liste des faillites que nous n'en serions nulle-
ment surpris.  Un commercant assez stupide pour nuire
gratuitement a son propre crédit prend la route opposée
a celle du sucees,

LA VALEUR DE LA COURTOISIE

La courtoisie, — non la simple politesse, mais cette
tournure d'esprit qui porte un homme & se mettre i la
place d'un autre et a avoir des égards pour les idées et les
sentiments de ce dernier — est une qualité bien digne «
tre cultivée par le jeune homme qui est dans les affaires.

A cette époque ot la déférence dautrefois pour les per-
sonnes plus dgées est remplacée par I'aplomb trés encoura-
g6 des jeunes pour qui nous vivons, nous sommes plus
simples, nous allons plug droit au but dans nos pensées
dévoilent  'homme plus

et nos paroles, et les maniéres
clairement.

11 est done de toute nécessité que 'homme ait des qua-
lités sociales dont il puisse faire montre, qu'il eultive une
bienveillance et upe sineérité desprit qui se traduiront
par un air ouvert, franc et viril.

L’habitude de la courtoisie, dit “Salesmanship,” a une
valeur commerciale dans toutes les affaires oit 'homme
entre en contact avee ses semblables, Cest 'homme agré-
able, 'homme droit, 'homme dont les maniéres indiquent
le respect de soi-méme et une appréciation du désir des
autres dont on se souvient, dont on parle en hien et qu'on
recherche. Nombreuges. sont les transactions qui ont eu
une issue heureuse, grice i une courtoisie pleine de tact,
transactions qui, sans cela, n"auraient jamais été accom-
plies. Le manque de courtoigie a donné lieu & de nom-
breux procés; des amis sont devenus ennemis, et des com-
merces ont été ruinés, parce que, d'un coté on d'un autre,
quelqu’un @ait dépourvu de cette qualité.

La courtoisic a une valeur particuliére dans un maga-
gin de détail. Ecoutez une femme parler des magasins
quelle a parcourus et vous verrez que la maniére dont le
service est fait dans les divers magasing est aussi impor-
tante & ses yenx que la qualité et le prix des marchandises.

(Mest i la jeune fille aimable du magasin de porcelaine

quelle recommande ses amies. Le commis préposé i la
vente des toiles, qui est au courant des derniéres nouveau-
tés en fait de linge de table obtient sa clientéle. Le com-
mis de nouveautés, qui l'aide dans ses petites économies,
lui vend tout ce qu'elle achéte dans cette ligne, et 'homme
préposé i 'ameublement qui lui a fait voir un tapis rare
et a discuté avee elle la ouestion d’ameublement, alors
qu'il savait qu'elle ne voulait rien acheter, recevra une
commande pour un nouvel ameublement de chambre
quand cette femme en aura besoin d’un.

Pensez aux magasing auxquels vous accordez votre clien-
tele et analysez les raisons pour lesquelles vous y faites des
achats; vous vous apercevrez que vous étes influencé par

les mémes motifs et que le personnel de ces magasing en-
tre pour beaucoup dans les raisons qui font que vous leur
donnez votre clientéle.

1 'y a pas que le elient qui apprécie la courtoisie a sa
juste valeur, Tout commercant étudie a soin et anxié
té les qualités de ses employés et, par les esclaves de
I'heure, I'homme courtois, attentif, dil gent, brille a 1'é-
gal d'un joyau. Entrez dans un in, dites au pro-
priétaire ce que vous désirez ef le se tourner vers
508 commis et, aprés un moment ¢flexion, choisir I'un
d’eux pour vous servir,

Chaque fois que le propriétaire agit ainsi, il met men-
talement dans la balance la valeur de ses employés, et ¢'est
'homme qui a du tact en affaires, qui étudie avee soin vos
désirs et les intérits de soh patron, & qui il confie sa clien-
téle la meilleure et la plus profitable et sur qui son regard
g'arrdte avee la satisfaction la plus vive. C'est i ce com-
mis qu'on peut montrer de la faveur en toute sécurité, et
si le patron lui donne un travail plus difficile qu'a d’au-
tres, 'est signe qu'il a confiance en ses capacités, qui, tot
on tard, recevront la récompense qui leur est due. Nom-
breux sont les jeunes gens faisant partie du personnel de
grandes maisons, qui ont obtenu de 'avancement, simple-
ment pour re fait connaitre si avantageusement par
leur courtoisie envers la clientile, qu'ils ont été considérés
comme indispensables,

Quelle que soit la position qu’un homme occupe, qu'il
goit médecin, avoeat, marchand, i la téte d’une entreprise,
qu'il soit riche, pauvre on mendiant, ce genre de courtoi-
sie qui cherehe i plaire aux autres, contribue i améliorer
sa situation.  Avee cette qualité, un homme est & méme
de faire ressortir au mieux ses capacités.  Sans elle, il est
comme un homme placé dans un faux jour et ses qualités
sont vues imparfaitement,

(Yest la manifestation extérieure d'une qualité de V'es-
prit, bien digne d'une culture attentive,

MAXIMES D'AFFAIRES

Si vous voulez établir votre crédit, créez d'abord au-
prés de votre eréancier la confiance en votre honnéteté et
e vos eapacités,

(“est une erreur commune que de se figurer que le com-
merce du voisin est plus agréable et plus lucratif gue le
sien propre.

Ce qui détermine les gaing d'un homme ce n'est pas la
quantité qu'il vend ni le pourcentage de profit qu'il fait,
mais le rapport des dépenses aux recettes.

. . - .

T2aptitude & so conformer aux conditions est une qua-
lité caractéristique dont le vendeur a le plus de tendance
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“Oueen’s Gaie”

Elle aurait pu ne pas les enlever,

si elle avait su qu’ils étatent des

Queen’s Gate en Noir Indélébile

car la couleur ne s’en va pas.

Kyle, Cheesbrough & Co.

Montreal

FOULARDS EN SOIE e & <

Noirs et dans toutes les nuances a la Mode et A tous les prix.
GRAND ASSORTIMENT. NOTRE PROPRE FABRICATION.

MOVCHOIRS EN SOIE DV JAPON

DANS TOUTES LES DIMENSIONS. VALEURS EXCEPTIONNELLES.

De $1.75 a $10.00 la Doz
BAS, CHAUSSETTES, TUQUES, CEINTURES, Etec.,

fabriqués dans notre propre Manufacture. .

PRIX ET QUALITE
RO VLA . < Y ALY S ST
DEFIANT LA CONCURRENCE
X b

A. O. MORIN & CIE

337 RUE ST PAUL, - MONTREAL.
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i étre dépourvu, Pour vendre le méme article i des per-
sonnes de tempéraments différents et dont les fortunes
sont variées, il faut du tact; mais heurcusement ce tact

peut 8'acquérir,
. A .

Ne suivez pas les idées de votre client; exprimez des
idées auxquelles votre client se conformera,

DEBITEURS COUPABLE DE FRAUDE

De ce qu'il n'existe pas de loi fédérale relative aux fail-
lites il ne faut pas conclure que les créanciers sont sans
aucune protection contre leurs débiteurs qui font des fail-
lites frauduleuses, et, inversement, les débiteurs coupables
de fraude ne doivent pas s'imaginer qu'ils sont @ I'abri de
poursuites criminelles,

On nous citait, il y a quelque temps, le fait d’un mar-
chand qui établi depuis peu n'avait pas tenu de livres et
qll.lill rill"'l“.\ill[. avee lllll'l!“ll‘ lllili“l'('lll"' de raison, avoir
détourné une partie de son actif. Plusieurs de ses créan-
ciers auraient été d'avis de faire un exemple salutaire,
toutefois on le laigsa libre, ne sachant sur quoi baser une
plainte en cour.

11 nous semble qu'il efit été, dans Pespd
prouver la portée de I'acte amendant Iarticle 568 du Code
Criminel 1902 (ch. V11, 4 Edouard VII) qui se lit com-
me suit :

Est coupable d'un acte eriminel et passible d'une amen-
de de huit cent piastres et d'un an Jemprisonnement :
“Quiconque, étant commergant et ayant un passif de plus
de mille piastres, est incapable de payer intégralement ce
quil doit & ses créanciers, et n'a point, pendant la durée
des cing aunées immédiatement antéricures i son insol-
vabilité, tenu les livres de comptes qui, dans le cours or-
dinaire des commerces ou négoces exercés par lui, sont né-
cessaires pour faire connaitre ou expliquer ses opérations
i moins qu’il ne puisse justifier de ses pertes d'une fagon
satisfaisante pour la cour ou le juge, et prouver qu'en ne
tenant pas pareils livres, il n’avait aucune intention de
frauder ses créancic

Le débiteur était entré dans les affaires depuis le vote
de cette loi, et n’avait done ancune excuse pour ne pas pro-
duire ses livres de comptes et il aurait dit expliquer ses
pertes d’une fagon satisfaisante pour la cour ou le juge,

Dans ce cas, nous le répétons, les créanciers n’étaient

e, tris sage d'é-

pas désarmés.

Dans un autre cas, un marchand établi postérieurement
a 1a loi amendant V'article 1834 du Code Civil concernant
V'enregistrement des contrats de mariage n'a pas fait la
déclaration exigée par la loi (ch. 38, 2 Edouard VII) in-
diquant sous quel régime il est marié. Quand il efit déposé
son bilan, sa femme réclama le douaire dont elle avait été
avantagée. Les créanciers i qui la véritable situation du
commercant avait été cachée i dessein et qui méme avaient
été trompés par de fausses déclarations, auraient été dési-
reux de poursuivre leur débiteur, mais quelques-uns d'en-
tre eux crurent que le terrain n'était pas solide pour baser
une action.

La loi est formelle: “Toute personne mariée faisant af-
faires comme commergant, seule ou en société, doit faire
enregistrer au bureau du protonotaire de la Cour Supé-
rieure du district dans lequel ce commerce est fait, dans
Jes soixante jours qui suivent le jour du commencement de
ce commeree, ou dans les soixante jours qui suivent la date

de son mariage, une déclaration par écrit constatant si
elle est commune en biens ou séparée de biens; au cas de
communauté de biens, si ¢'est par contrat de mariage, et
au cas de séparation de biens, si ¢'est par contrat de ma-
riage ou par jugement; au cas de contrat de mariage cette
déclaration devra en mentionner la date, le nom du no-
taire qui I'aura regu et le domicile de ce dernier, lors de la
passation de ce contpat; et si c’est par jugement, cette dé-
claration devra mentionner le numéro de la cause, la date
du jugement et le nom du district ou tel jugement aura
été rendu.”

Tout contrevenant est sujet aux pénalités imposées par
I'article 1834 du Code Civil,

Dans ce dernier cas, les créanciers pourraient également
trouver la répression de la fraude dans la loi.

DIFFERENCE ENTRE VENDEURS

Un des quotidiens du matin de New-York indique les
qualités que doit avoir un vendeur.

Un vendeur intelligent et méthodique est absolument
essentiel au suceés en affaires aujourd’ui.

Le gros marchand sait différencier la valeur des ven-
deurs,

Un homme que vous mettez en route peut valoir vingt
mille dollars par an, et un autre peut en valoir cing cents.
Cependant vous leur avez dit & tous les deux de dire la
méme chose. La différence dans la valeur vient de la ma-
niére dont ils la disent. Si vous voulez que I'acheteur
vous écoute:

Soyez bref,

Soyez convaincant,

Soyez avenant,

Agissez en homme d'affaires,
Sovez pressant sans étre importun.

LA PUBLICITE DANS LES JOURNAUX COMMER-
CIAUX.

11 n'y a pas d’exagération i dire que les journaux com-
merciaux sont le moyen le plus cofiteux et le plus efficace
de présenter au public de nombreux articles qui en valent
la peine, dit Laurence Irwell dans “Trade Press.” Llex-
périence journaliére prouve le bien-fondé de cette asser-
tion. Mais cela ne veut pas dire que le marchand qui a
ce qu'il lui faut en stock va immédiatement faire un achat
parce qu'il a lu une annonce qui I'a intéressé, ou que, &'il
a besoin de marchandises de la catégorie annoncée, il fera
autre chose, comme entrée en matiére, que de demander
des échantillons ou de plus amples renseignements ; 8i ces
échantillons ou ces renseignements sont trouvés satisfai-
sants, le marchand sera justifi¢ de donner un ordre pour
le nouvel article.

11 est plus qu'évident qu'il y a sagesse & tenir une an-
nonce sous les yeux des commercants. C’est de cette ma-
niére que les marchandises déji bien connues sont tenues
en évidence; parmi les personnes qui annoncent de la ma-
niére la plus libérale dans les journaux commerciaux, se
trouvent des manufacturiers qui n’ont rien de nouveau i
vendre, mais qui se rendent compte de I'importance de Ia
coneurrence et qui ne veulent pas qu'une négligence de
leur part concernant la publicité permette i cette concur-
rence de tenir dans Pombre les qualités des marchandises
qu'ils offrent. Pour assurer la vente d’un nouvel article,
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Commandez ce qu’il
vous faut tous les jours,

De

A. RACINE & CIE

MONTREAIL

Nos lignes de sous-vétements en tricot pour Messieurs, Dames, Fillettes et Gargons
sont au complet,

Nos lignes de Bas en Laine, Cachemire, Worsteds, Noirs, Blancs et Rouges sont de
grandes valeurs.

Nos lignes de Gants de toutes descriptions sont A profusion,

Gants de cachemire simples et doublés, Gants de laine tricotés, Gants de Kid simples
et doublés, Mitaines de laine, de Kid, de cuir, etc,

Tuques et Ceintures de Laine, grande Collection.
Nos juste-au-corps “‘Sweaters’’ sont de vente journalidre et en grande vogue.

Nous attirons 'attention sur un envoi de “Golfers’’ Blancs, que nous recevrons dans
quelques jours.

Les Prix? *“Les Plus Bas”

Essayez notre Département d'ordres par la malle pour toutes commandes pressées et
vous en serez satisfait.

Voyez 1'un de nos 12 VOYAGEURS. Ecrivez-nous ou téléphonez-nous, et chaque
commande recevra une attention toute particuliére.

A. RACINE & CIE

340-342 RUE ST PAUL, - MONTREAL

BUREAU A OTTAWA 111 RUE SPARKS.
BUREAU A QUEBEC 70 RUE ST JOSEPH,

WOron Oro ey oy

%
S




12 TISSUS ET NOUVEAUTES

bien que cette vente soit facilitée par le fait que les com-
mergants reconnaissent la nouveauté de Particle et 'amé-
lioration qu’il représente, il faut de la patience et un em-
ploi libéral des organes de publicité comme reiale;  mais
cette libéralité est justifice par les résultats, comme le sue-
ebs d'un journal commercial bien dirigé rend le fait ma-
nifeste,

Les journaux commerciaux savent le genre d'articles
quils doivent publier dans leurs propres intéréts, et ils
rendent
bons renseignements qu'ils leur donnent en quantitc mo-
En somme,

dexcellents services & leurs annonceurs par les

dérée dans leurs colonnes de matiére i live.
les jolll'lmln commerciaux font tout, excepté montrer les
marchandises offertes en vente dans les magasins des dé-
tailleurs, et cela & un prix raisonnable chargé uniquement
pour les annonces.

Tous les journaux commerciaux hien dirigés conservent
ils n'ont pas une seule ligne & vendre
dans I'espace rése a lire.  1ls n'ont aucune
prétention a faire plug que ce que nous venons de dire;
il en résulte des bénéfices pour fous ceux gui sont concer-

leur indépendance ;
pserve a la matic

nés, pourva que les articles, objets de la publicité, aient
des qualités et que cette publicité ait une durée raison
nable.

L

NATTES DU JAPON

Nous apprenons que le Gouvernement Japonais, afin
(augmenter ses revenus et de combler les dépenses ocea-
sionnées par la guerre, va se réserver le monopole de la
vente des nattes fabriquées au Japon., Leg nattes seront
toujours tissées par les cultivateurs japonais mais, & Vave-
nir elles seront rassemblées par les soins du gouvernement
«ui les triera par qualtés et en fera la vente.

es nattes du Japon a jusqu'd présent été

Le commer
des plus difficiles par suite du manque d'uniformité dans
la qualité des nattes exportées; il est & espérer que le gou-
vernement remédiera i cet inconvénient qui a pour effet
de jeter un certain diserédit sur ce produit.

MARCHANDS EN GROS ET DETAILLEURS

On rencontre de temps @ autre des détailleurs qui se,

figurent que le régne du marchand en gros st i son dé-
clin,

De méme le fermier affecte des prétentions encore plug
grandes a se passer du détailleur, et g'adresse aux maisons
vendant sur catalogue pour lui fournir ce dont il a hesoin,
I'observateur intelligent et impartial, verra sans nul dou-
te que le fermier qui agit de la sorte gest fixé une rigle
de conduite manquant de clairvoyance et qui Jui cause du
tort; toutefois, d’aprés nous, il fant avouer que le fer-
mier est tout aussi justifié dans ses prétentions que le dé-
tailleur qui affirme que le marchand en gros doit dispa-
raitre,

Parfois aussi, un manufacturier, pour des raisons tout-
d-fait persennelles et assurément sans grande considéra-
tion pour ses clients, cherche i entrer en relations directes
avee le détailleur,

Nous affirmons que le marchand en gros a un champ
d’action légitime et qui lui appartient en propre: que,
malgré les conditious nouvelles qui existent, il a toujours
sa place dans la distribution économique, rapide et sa-

tisfaisante des marchandises; qu'il est retranché dans sa
position aussi solidement et aussi nécessairement qu'il I'a
situation est le résultat

naturel des lois qui régissent le commerce et qu'il est un

jamais é¢ dans le passé: que s
intermédigire nécessaire entre le manufacturier et le dé-
tailleur,

Bien plus, nous affirmons trés énergiquement que, bien
loin que les signes des temps indiquent la disparition fu-
ture du marchand en gros, ces signes, ainsi qu'une étude
approfondie du passé, contribuent & prouver d'une ma-
niére convaincante que avenir du marchand en gros est
fixé irrévocablement et que, si de nouvelles conditions sur-
viennent, le commerce de gros se conformera i ces condi-
marchand en gros restera ainsi le grand inter-
médiaire distributeur entre 'e manufacturier et le détail-
leur.

%

tiong; le

D'autres vous ont déja fourni auparavant des raisons
jeures pour P'existence du magasin de gros; nous dé-

sirong offrir & votre considération quelques autres raisons
supplémentair '

Premiérement., Le stock bien assorti du marchand
en grog permet au détailleur dacheter la ligne de mar-
chandises le plus i désirer.  Cest affaire de la maison
unir les marchandises qui conviennent le

de gros de r
mieux au marché. Pour cela, elle s'adresse aux manufac-
turiers du pays entier et méme de Pétranger pour se pro-
curer ces marchandises, et les marchands en  gros ont
beaucoup plus de facilités pour le faire avee de bons ré-
sultats que les détailleurs. Les représentants des manu-
facturcs, grandes et petites visitent les maisons de gros
avee leurs marchandises, et les acheteurs de ces maisons
font leur choix dans toutes les lignes qui leur sont offer-
tes; par leur connaissance des marchandises qui convien-
nent le mieux aux besoing des régions oi leur maison fait
affaires, cos acheteurs sont nécessairement aptes, s'ils sont
bien qualifiés pour la position qu'ils oceupent, i acheter
les marchandises qui forceront la demande, et ilg le font
au meilleur avantage possible, .

Ces acheteurs, dans toute maison bien dirigée, ont des
connaissances spéciales dans leurs départements respec-
tife. Llacheteur de coutellerie ne g'occupe pas de ’achat
de clous, de fil métallique ou d'autres articles, pas plus
que acheteur d'articles de sport n'est censé &tre au con-
rant de la ferronnerie de construction. Dans ces condi-
tions, il semble done qu'un stock de marchandises ainsi
réunios doive nécessairement offrir an détailleur des faci-
lités qu'il est incapable de trouver autrement pour le choix
des marchandises dont il a besoin ot qu'il peut tenir avee
le plus grand profit.

Secondement. En achetant du 1 hand en gros au
liew d'acheter & la manufacture, on court moins de risque
('acheter un stock trop fort. Si on s'adresse & une manu-
facture, on est tenté de faire un achat trop considérable,
La distance qui sépare le détailleur de la manufacture
cit généralement un facteur important, non seulement
pour le fret, mais aussi pour le temps exigé pour V'obten-
tion des marchandises, En outre, le représentant d'un
manufacturier ne fait ordinairement quune tournée par
an, et ceci pousse fortement & donner un ordre trop fort.
Le détailleur avant & sa disposition le magasin de gros
n’a pag besoin en général d’acheter plus qu'il n'est néees-
saire pour ses besoins immédiats.  Cela I fait des comp-
tes moins forts & payer, lui procure des marchandises plus
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MANUFACTURE-GRENOBLE-FRANCE ETABLIE EN 1832

BEYNIER FRERES

Manufacturiers de

GANTS DE CHEVREAU

Succursale Canadienne —— 22, rue St-Jean, MONTREAL
AVIS GRAND PRIX, PARIS /o
S — T T

L'importance toujours croissante du Canada
comme facteur de commerce international, le
grand avenir réservé i ce pays, avec son sol fertile,
sa population entreprenante et le développement
merveilleux qui en est résulté pour son commerce,
nons a convaincus que des Gants de Chevrean d'une qualité supérieure i celle
des Gants qui ont été offerts jusqu'ici anx commercants Canadiens, trouveraient
faveur auprés du public et nous a poussés i ouvrir une succursale i I'ndresse
indiquée plus haut.

M. W. B. Hurd a été nommé gérant de nos affaires an Canada,

Notre gant (que nos patrons dans le monde entier ont dénommé le célebre
gant “ Reynier ” ) est distinctement

‘““Le Gant Supérieur par Excellence"

(‘ette distinction a ¢té obtenue de la maniére suivante :

Choix des peaux les plus fines uniquement,
Ajustage exact,

Beauté de la couleur,

Délicatesse du fini et des détails.

Nous avons en stock un assortiment trés-complet des lignes les plus
populaires, pour la commodité des rassortiments, comprenant: Gants de
Chevreau glacé, & détailler & $1.00, $1.25 et $1.50, en Noir, Brun, Tan, Mode,
Blane, ainsi que Gants de Sutde, i détailler i $1.00, $125, $1.50, (les gants
de ce dernier prix sont coussus & la main), en Noir, Brun, Tan, Mode et Guris.

Nos représentants se mettront au service du commerce durant la saison,
avec notre assortiment complet d’échantillons, pour les commandes d'articles
en Stock et Importés ; en attendant, nous vous enverrons avee plaisir, sur
demande et en approbation, des demi-douzaines d'¢chantillons de lignes quel-
conques pour les soumettre & votre examen,

Nous avons confiance qu’en vous servant fidelement et promptement, nos
intéréts seront mutuellement protégés.

Nous demeurons,
Vos tout dévoués,
MONTREAL,

16 Ocronke, 1905. Beynier F'réreg._
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[raiches ot d'un aspect plus attrayant, et est avantageux
de toutes fagons,

Les visites fréquentes et réguliéres
rées aux visites

Troisiémement
comp

la maison de gros,
du représentant du manu-

du vendeur de
annuelles ou moins fréquentes
facturier, font pencher la balance en faveur du premier.

Ces vendeurs ont des renseignenments complets sur tou-
marchandises tenues par la maison qu'ils
Autrefois, le détaillear avait coutume de
grandes

tes los lignes de
représentent

faire des visites annuelles ou semi-annuelles au
plusicurs semaines pour I'achat de son

villes ef 'y passer

stock; aujourd'hui la méthode est renversee. La monta-
gne ne va plus @ Malomet;  nous avons une procession

Mahotets qui se rendent & la montagne, of
varieté infinie de warchandises

nous apportent

sans fin e
quelle procession, quelle
cos vendeurs offtent au commerce!  1ls
des échantillons non seulement des lignes de marchandi-
ses qui ont une e mande bien établie, mais aussi des nou-
velles lignes qui arrivemt constamment des manufactures,
Le marchand en gros fait un grand travail éducateur,
ef son corps de vendenrs attire Vattention des marchands
sur les marchandises bien éablies et qui conviennent le
micux A leurs hesoins, ainsi que sur les nouvelles lignes
mises constamment sur le marché,
Un autre argument en faveur du
qu'il constitue U'intermédiaire dis-
tributeur le plus éeconomique entre la manufacture et le
Nous savons qu'il est de mode de con
Certains proclament qu'il ne devrait
manufacture et le
maison de

Quatricmement.,

magasin de gros, cest

magasin de détail,
froverser ce fait,
exister aucun intermédiaire entre la
cot intermédiaire soit la
gros on le magasin de détail.  Nous affirmons, au contrai-
du passé prouve d'une maniére con-

consommatenr, que
re, que Pexpérience
cluante que les marchandises sont apportées an consom-
frais par Pentremise du magasin de
par autre  méthode.
par grandes quantités: ce fait a une influence ca-
wpres du manufacturier. La maison de gros cst
direct avee les marchés et est dans des
dacheter sur le
marché et au moment favorable. Elle est aussi
les taux de fret les plus avantageux; un
escomptes au comptant of tous les autres avantages qui
le cofit des marchandises sont mis en jeu; bref
la maison de gros dans

mateur 4 moins de

toute La maison de gros

gros (ue
achote
pitale
aussi en contact
conditions spéciales qui lui permettent
meilleur
a méme d'obtenir

réduisent
l"‘ mare !IdVI‘II*I'- sont reunes ]iill'
les circonstances lés plus favorables possible. C'est au-
tant de profit pour acheteur,

Dans la distribution au commerce de détail, la maison
beaucoup d'avantage sur le manufacturier, ce
fait de la maniére la plus économique et le
Le voyageur qui représente une mi-

de gros a
travail étant
plus satisfaisante.
nufacture w'a généralement avee lui qu'une seule ligne de
marchandises ou au plus quelques lignes, tandis que le
maison de gros représente 'ensemble des
Les frais de ce

vendeur d'une
centaines de manufactures,
dernier doivent ére bien moins considérables en propor-
tion que coux 1.1] ]'l'“lll\l'l'. .\.Ill)luiﬂ‘l llHll[' un lll()lll""‘
(que ces represgglapts de centaines de mynufactures vien-
nent it dispariitre, De combien pensgeg-vous que serait
réduit le la distribution des marchandises ensem-
blo et séparément?  Jadmets quiil vous est indifférent
que le coiit de la distribution soit payé an manufacturier

produits de

cofit de

on au marchand en gros,

TISSUS ET NOUVEAUTES

(e que vous recherchez uniquement, c’est la méthode ia
moins coliteuse et la plus satisfaisante. Dans ce cas, com-
bien de temps nous faudrait-il pour vous enquérir des dif-
férentes lignes de marchandises et pour les comparer au-
tant que vous le jugez bon? Je me figure que I'achat vous
demanderait tant de temps qu'il vous en resterait trés peu

pour la vente.

De plus, il se passerait une chose importante; vo-
tre attention ne serait jamais attirée sur les produits
d’un grand nombre de manufactures, car les petites manu-
factures n'auraient pas les moyens de se faire représent
de cotte manidre.  On pourra faire 'objection suivante:
“ Pourquoi ne pas se dispenser tout-d-fait du vendeur de
la manufacture et de celui de la maison de gros?” Je ré-
pondrai i cette objection que, autant qu'on peut le pré-
voir, le commis-voyageur ne disparaitra pas et que la mas-
se des marchandises sera distribuée par son intermédiaire.
U'n autre avantage i considérer pour le détailleur, c’est
résulte de ce systéme pour le fret. Une
peut  embrasser des
manufactures ou

I'économie qui
seule facture d’une maison de gros
marchandises provenant de cinquante
d’un nombre plus grand.

Le coté Geonomique de la question offre beaucoup d'au-
tres considérations en faveur du marchand de gros, par
exemple Pavantage de wavoir dans les livres qu'un petit
nombre de comptes d'achats,  Pour terminer, nous expri-
mons la ferme convietion que, au point de vue du colit re-
latif de la distribution des marchandises par le manufac-
turier ou par le marchand de grog intelligent, favorable-

ment situé pour son commerce, le manufacturier a un dé-
savantage si marqué que la question devient une question
plutit qu'un sujet de comparaison.

de contraste

ASSEMBLEE DES MANUFACTURIERS DE COTON

La T9¢ assemblée semi-annuelle de I’ Association des ma-
nufacturiers de coton de la Nouvelle Angleterre a eu lien
vors la fin de Septembre i Atlantic City. le président,
James R. MacColl, dit “Dry Goods Economist,” fit un
discours dans lequel il parla des conditions de Ilindustrie
du coton et cita de nombreux faits qui sont d’un intérét
général pour le commerce.

“ La manufacture du coton, dit-il, a tardé, sur les av-
tres bhranches de commerce & se relever de la dépression de
Pannée 1903, Les fluctuations extrémes dans le prix du
coton brut et le trouble qui en résulte pour les valeurs des
articles manufacturés, ont une tendance & détruire la
confiance des acheteurs et & les encourager i continuer
trop longtemps une politique indifférente; toutefois, 1'é-
tat de notre industrie est maintenant prospére.

Tout d’abord, une amélioration se produisit & cause
d'une augmentation dans le commerce extérieur. Les ex-
portations totales de coton, pour I'année se terminant au
1905, se sont élevées i plus de $49,000,000.00

30 juin
pour l'année précédente se termi-

contre $22,000,000.00

nant au 30 juin 1904, Sur ces $27,000,000.00 d’augmen-
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Le Véritable Coutil
a Matelas A.C.A.

Nous aimerions imprimer fortement les lettres A.C.A.
dans lesprit des acheteurs de Coutil 4 Matelas,

Vous connaissez ces lettres quand vous les voyez—
vous savez qu'elles signifient la plus haute qualité de
Coutils—mais vous les rappellerez-vous en achetant ?

D'autres manufactures ont produit des Coutils infé.
rieurs portant des lettres se rapprochant autant de
J A. C. A. qu'elles ont 0sé le faire.

Elles ont fait cela pour vous en imposer— pour vous
donner un Coutil inférieur, en vous laissant sous l'impres-
sion que vous obtenez A.C A.

Elles vous diront que cet article est “tout aussi bon”
ou “est fait par la méme manufacture.”

pour avoir le

Coutil a Matelas A.C. A.

Neo les croyez pas, Si vous voulez la qualité, insistez
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tation, $24,000,000,00 sont dus i des exportations supplé-
mentaires en Chine,
tation dans le commerce avec le Japon, les les Philip-
pines, Cuba et différentes contrées de I'Amérique du Sud.
fabri-

Il s'est produit aussi une augmen-

% La forte demande étrangére a détourné de la
eation domestique des milliers de métiers; et, eela a v
pour résultat que des manufactures montées pour faire
des marchandises grossitres sont toutes trés occupées, of
que les prix ont subi une avance sur une hase profitable.
Pendant les quelques derniers mois, la demande pour tis
sus fing ot de qualité moyenne s'est améliorée constam-
ment, et nous commengons maintenant & partager acti-
vité d’autres industries et la prospérité générale du pays
Les stocks sont légers, les achats sont actifs, les prix ¢'a-
méliorent, ef tout fait penser quiune période dactivité et
de développement va se produire dang le commerce du co-
ton manufactur

Faisant allugion au besoin d’augmenter nos exporta
tions, Mr. MacColl dit:

“ Les exportations totales des articles de coton &'é¢lévent

annuellement, pour le monde entier, & environ £700,000,-
000.00. La Grande Bretagne seule exporte pour plus de
$400,000,000,00,  Avant 1905, les exportations les '!II!.—
fortes des Btats-Unis n'étaient que de $32,000,000,00. Le
fait que, 80 p. c. du coton américain cst envoyé i étran
ger pour y étre manufacturé, appelle davantage 'atten-
Taires d’exportation. L'im-

tion sur la médioerité de nos ¢
pression qui régne dans certains milieux que notre capa-
cité productrice a pris les devants sur notre capacité de
justifiable jusqu’i un certain point.
Dans les dix derniéreg années, la population des
Unis a augmenté de 20 p. c.: elle est passée de 69,000,000
A 83,000,000, Mais dans la méme période, les métiers ont
augmenté de 46 p. e. i leur nombre est passé de 16,000,000
A 23,000,000,
ser i une époque queleongue de Phistoire du pays, on voit

consommation est

Si on compare ce fait & ce qui a pu se pas-

srapport de la capacité productrice a la population
11 faut se rappeler aussi que,

1l||l‘
est heancoup plus grand.
dans los récentes années, la capacité productrice d'un mé-
tier a Gté g wmde vi-
tegse de fabrication et par autres améliorations,

andement augmentée par la plus

“I'ne autre raison pour laguelle nous devrions diriger
notre attention sur le commeree @ranger, ¢'est qu'un nom-
bre plus grand de marchés devrait, en quelque sorte, ren-
dre moins sensibles les dépressions qui alternent invaria-
blement avee les périodes d'activité,

“ Fn ce moment, nous ne fournissons pas plus de ¥ p.c.
des exportations du monde, et la capac ité de consomma-
tion du monde n'a, en aucune fagon, atteint sa limite. En
Inde, en Chine, au Japon, dans I'Amérique du Sud et en
Afrique, il y a encore des ch
consommation plus grande se produise. Nous devons faire
tout notre possible pour nous assurer une part heaucoup

ces énormes pour qu'une

plus grande dans ce commerce qui ne cesse d’augmenter.

“ Dang notre marché domestique qui gaceroit rapide-
ment, il existe un obstacle an développemmnet des exporta-
tions, lLes affaires suivent la ligne on elles trouvent le
moins de résistance ef, dans les années prospéres, les mé-
tiers trouvent un facile emploi pour fournir & la demande
locale. Avec notre population qui augmente au taux de
plus de 1,150,000 par an et qui est destinée & atteindre
le chiffre de 150,000,000 dici & 30 ou 35 ans, il n'est pas

(éraigonnable de dire qu'avec une augmentation anormale

du commeree avee étranger, ce pays aura alors probable-
ment dépassé la Grande Bretagne pour le nombre de ses
métiers et le volume de sa production, et sera devenu le
plus grand pays manufacturier de coton du monde.

“ Une autre influence restrictive consiste dans le

exX1-

ap-

genees spéciales des pays étrar nees qui ont

port au poids, au fini, i la méthode d'empaquetage, aux
conditions de paiements, ete. Tous les essais faits pour

satisfaire & ces exigences n'ont pas servi a grand’chose.
Pour arriver au suceés, nous devons cultiver ce commerce
continuellement, et non pas seulement dans les temps de
morte saison, lorsque mous avons un surplus dont nous
pouvons disposer.

“ Fn essavant de nous assurer le commerce des pays
Lating Américaing, nous avons a lutter avee de grosses
font
qui s'occupent exclusivement des produits textiles.

g affaires & commission et
Elles

ont une expérience d'un demi-sidele, elles ont des suceur-

maisons etrangeres qui

salos établies partout, des agents résidents parlant la lan-
gue du pays, une connaissance compléte des exigences du
marché ot des facilités pour obtenir en Europe exactement
le marchandises demandées.

Dans le cours du temps, on aura, sans aucun doute,
i rencontrer ef i vainere des difficultés initiales. Comme
vous le savez, le traité de réciprocité avee Caba accorde
s-Unis une réduction préférenticlle de 30 p. e
L'augmentation des af-

aux |
sur les marchandises de coton.
faires qui en est la conséquence a une valeur double. Nous
apprenons quels sont les hegoing de Cuba et, en méme
temps, nous obtenons beancoup de renseignements gl
nous seront utiles pour exploiter les marc hés de 1"Amé-
rique du Sud.

a

“ Llobstacle le plus important pour faire des affaire
Pétranger, dans de nombreuses eatégories de tissus, clost
le cofit de la production. Lo manufacturier americain
commence avee une ugine qui cofite 5 p. e de plus que celle
de son rival étranger.  Beaucoup des filatures leg ph
modernes sont outillées pregque entidrement avec de la
machinerie anglaise sur lagquelle un droit de 45 poe.a été
payé, plus les frais demballage, lex droits of le fret.  Les
salaires sont de 25 2 100 poe. plus élevés quien Burope
suivant le genre d’ouvrage et la partie du pays: les salai-
int, bien entendu, heaucoup plus bas

res dans le Sud ¢
que les salaires dans le Nord.

Nos exportations ont 8¢ faites principalement en mar-
chandises pesantes, grossieres, pour lesquelles il faut peu
de main-d'oeuvre et dont la production est grande. Pour
cette classe de tissus, les filatures américaines peuvent ri-
valiser avee succés avee les filatures Buropéennes. Quant
aux autres tissus, une étude attentive montre que les
frais de fabrication, en Amérique, sont de 10 & 50 p.e
plus élevés qui I’étranger, suivant la main-d’oeuvre exi-
gée pour la production et le degré de suceds obtenu dans
Pinvention ou utilisation de machines Cpargnant In
main-d'oeuvre. Avee un droit moyen de plus de 50 p. c.
taxé sur les manufactures de coton pendant 'année finis-
sant le 30 juin 1904, les importations s'élévent & $50,000-
000 valeur étrangere, prouvant d’une maniére concluante
que de nombreux tissus peuvent toujours étre produits a
I'étranger & un cofit inlérieur de 33 1-3 p. c.

“ Alors se présente le probléme important pardessus
tout: Comment payer les hauts salaires américains et en
méme temps produire, par des inventions et une bonne
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LOUIS A, CODERE

Edifice Meétropole

SHERBROOKE, P. Q.

Importateur et Manufacturier

PRINTEMPS 1906

Chapeaux de Paille

Chapeaux de Feutre

/

Casquettes en tous genres

Mercerie pour Hommes

Nos voyageurs sont actuellement sur la route avec
un superbe choix d’échantillons. Voyez nos prix.

1y ¢

bl i1 a"'u",‘s

I3
£244 [

W& O




18 TISSUS ET NOUVEAUTES

organisation, des marchandises  assez bon  marché
pouvoir les vendre & I'étranger en coneurrence aved

pour

des
articles fabriqués en Europe, d'aprés un taux de salaire
beaucoup plus bas,

“ Quand nous essaierons de vendre i I'étranger les tis-
sus légers, plus fins et de fantaisic, cos obstacles devien-
dront plus apparents et taxeront encore davantage les res-
sources de notre génie et notre énergie. Une comparai-
son entre les exportations des Etas-Unis et de la Grande
Bretagne, par classe de marchandises, montre que nous
avons fait notre principal commerce en mar handises
écrues et blanchies, et que dans les autres classes ou entre
la complication de la couleur et du dessin nous n'avons
fait presque rien. Par conséquent, Vavenir de notre com-
merce se trouve  particuliérement

dans ces  derniéres
classes.

“ Los tissus de coton éeru ot blanchi exportés 'année
derniére de la Grande Bretagne ont ¢té évalués a $179,-
400.000,00; coux exportés des Etats-Unis a $34,000,000,
soit 19 p.e. Les tissus en coton de conleur, comprenant
les cotons imprimés et teints, exportés I'année derniére de
la Grande Bretagne étaient évalués a $141.000,000.00:
ceux exportés des Etats-Unis i $7,000,000.005 ce qui re-
présente 5 p.c.

“ 11 faut aussi remarquer que les exportations de fil de
coton de la Grande Bretagne se sont élevées Iannée der-
niere & $15,000,000,00; et celles des Etats-Unis i $310,-
000,00, soit moins de 1 p.e.”

Mr, MacColl prit alors comme sujet, Iapprovigionne-
ment de coton et le prix. 11 fit ressortir Uimportance de
la stabilité ot de 'élémination de la spéculation, qui est
maintenant une caractéristique si remarquable des mar-
chés américains du coton. Toutefois, il #'¢leva contre Ia
véduction de la récolte dans le but d’augmenter leg prix,
disant qu'un tel proeédé aurait uniquement pour résultat
Fouverture de nouvelles sources d'approvisionnement et la
eréation en conséquence d'une concurrence étrangere.

LA RECOLTE DU COTON EN 1904 1905

La récolte du coton pour la saison 1904-1905 a été esti-
mée par le “New York Commercial and Financial Chron-
icle” & 13,556,841 balles et, par Nenry G. Hester, secré-
taire du “Cotton Exchange” de la Nouvelle-Orléans, & 13.-
565,885 balles. Ces deux autorités en la matiére donnent
i peu prés les mémes chiffres.  Elles arrivent aussi, dit
“Textile American,” i peu prés au méme chiffre dans leur
estimation du poids moyen par balle — le “Chronicle™
indigque 516,1 livres poids brut et M. Hester 5158 livres,

Dans Uévaluation de la récolte, par comparaison avee
celle de Tanhée dernidre, il faut tenir compte du poids
moven par balle, car ce poids était un peu inférieur a 508
livres Uannée derniére, alors que la récolte éait de 10,-
011.374 balles. Par conséquent, si le poids moyen par bel-
lo en 1904-1905 avait éé le méme qu'en 1903-1904,
nous aurions ew, pour la premieére période, une ré-
colte de 13,800,000 lieu de 13,560,000 bal-
les. 11 s'en suit que la récolte commerciale de la der-
nidre saison est d’environ 3,800,000 balles plus forte que
celle de la saison précédente.  De plus, la récolte de la der-
niere saison a ¢té une des meilleures que T'on ait jamais
cues sous le rapport de la qualité; elle se classe en moy-
enne dans la catégorie strictement bon ordinaire, et est
meilleure méme que celle de la saison précédente. (est

halles, au

une question d'une importance considérable, car elle si-
gnifie moins de déchet dans la manufacture et proportion
plug grande de fil. Plus de 1,700,000 balles de ce caton
de haute qualité figuraient dans 'approvisionnement vi-
gible et invisible, au ler septembre, pour la consommation
de la présente saison ef par conséquent sont un facteur
dont il faudrait tenir compte.

La consommation du coton par les filatures du Sud
marche maintenant de pair avee celle des filatures du
Nord, M. Hester estime a 2,200,000 balles la consomma-
tion du Nord et & 2,163,505 celle du Sud. Toutefois le
“Chronicle” donne 2,092,050 balles comme consommation
du Nord et 2,203,406 balles comme consommation du
sud. Ces chiffres comprennent seulement le coton Amé-
ricain; il faut y ajouter 120,083 balles de coton étran-
ger. Ce coton (tranger est toujours employé d la filature
de fil fin, filature qui n'est pas uniquement le fait des ma-
nufactures du Nord, mais d’un certain nombre de manu-
factures du Sud, principalement de celles des deux Ca-
rolines et de la Géorgie, bien que 1'Alabama fasse un peu
do cotte fine filature., Plus ou moins de ce coton étranger
on Egyptien est mélangé au long brin de cofon (qui pousse
dans les terrains d'alluvion du Sud, Pris de 76,000 mé-
tiers consomment du coton étranger dans le Sud, ol on
accorde chaque année plus d'attention & la filature fine.
Il 0’y a pas de raison pour que co genre de filature ne
soit pas conduit 1i d*une manidre aussi prospére que dans
Jo Nord, et certainement il le sera avee le tempi.

1l v a, et toujours il y a e, une divergence considéra-
ble dans les chiffres donnés par Hester et le “(‘hronicle™
au sujet du nombre des métiers qui existent dans le Sud.
Le nombre métiers en activité  serait, d'aprés le
“(hronicle,” de 8,747,810, et, d'aprés Hester, de 9,205,-
49,

des

Toutefois cos deux autorités sont d’accord quant au
pourcentage des  métiers en opération; elles fixent ce
pourcentage & 92 pour cent.

Le “Chronicle” donne 131.4 livres comme chiffre de la
consommation par métier, tandis que Hester estime i
120.83 livres cette méme consommation. Hester donne
pour raison de ce faible chiffre le fait que les filatures du
Sud n'ont produit dans la derniére saison qu'environ 75
pour cent de ce qu'elles ]muvui--m produire, A cause de la
rareté de la main-d’oeuvre. Cette rareté était due a de
nombreuses raisong, & citer entre autres le fait que de
nombreuses familles avaient quitté Jes filatures pour re-
tourner aux plantations de coton.

D'aprés M. Hester, la migration des ouvriers de la ma-
nufacture aux plantations est un événement auquel on
devrait $'attendre plus ou moins de la part d'une peuplade
habitant un pays agricole, mais cette migration se réduira
probablement plug ou moins dans le cours des années,

Les chiffres donnés plus haut indiquent que la congom-
jation dang le Sud n'a pas marché de pair avee 'augmen-
tation du nombre des métiers, et il est raisonnable de se
demander si le Sud n’a pas atteint une période olt une
halte, tout au moins temporaire, ne devrait pas avoir lieu
dans Vaceroissement du nombre de métiers.

On ne peut pas dire que cette diminution de la consom-
mation soit due i un filage de numéros plus fins, car, d'a-
prés le “Chronicle,” le numéro moyen du fil n’es que de 19
au lieu de 19 3-8 qu'il était pendant la saison 1903-1904.
Quant an numdiro moyen du fil filé dans le Sud, nous n’a-
vons pas changé nos vues au sujet des estimations données
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Pen-Angle parle aux Détailleurs

Commerce Prospere.

Des affaires prospéres, rapportant des profits, ne sont pas créées par d'habiles ven-
deurs. Clest a l'acheteur qu'on devrait donner crédit des affaires, Chaque année les
marchands de détail dépendent davantage de la qualité et de la popularité des marchan-
dises et moins des vendeurs.

(lest ce qui devrait étre, des marchandises sans qualité ne peuvent pas Etre vendues
deux fois & un client, quelle que soit 1'habileté du vendeur. De bonnes marchandises,
bien annoncées, peuvent étre vendues par le vendeur le plus stupide,

Le Sous-Vetement | rretrecissable

Marque Pen-Angle

se vend facilement, parce que sa qualité est connue.

Quand vous offrez & un client un Sous-Vétement PEN-ANGLE, il n'est pas besoin
d’arguments pour le vendre. On sait que la marchandise est correcte —que la longue
durée d’'un bon matériel et la perfection de la main-d'ceuvre sont en elle—qu’elle s'ajuste
parfaitement et qu'elle donne le stir confort d'une marchandise bien comprise, bien faite.

Il est de votre intérét,comme de celuide vos clients d’avoir en stock les Sous-Vétements
de la marque PEN-ANGLE. .

Les voyageurs de toutes les bonnes maisons peuvent vous offrir les lignes PEN-
ANGLE.

T he Penman Manufacturing Co., 1
« Paris, Canada.
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LE STOCK LE PLUS VASTE
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d’Articles de Bimbeloterie| et d’Objets de Fantaisie

sac de Soie de Fantaisie avee Monture en Métal

AU CANADA

Peignes de Fantaisie.

Peignes de Nuque.—Simples, Montés et en Sets.
Peignes de Coté.—Simples et Montés.

Peignes Pompadour.—Styles les plus nouveaux.
Peignes de Cou.—Derniéres Créations.
Peignes de Toilette.—Grande Variété.

e
Jeux de Peignes et de
Brosses.

Choix dans un Grand Assortiment.

o
Brosses a Cheveux.

Notre stock comprend une ligne spéciale avec
Soies Solides, Montures en Ebéne, Bois de
Rose, et Chéne Clair, & détailler a...coenen 25c¢.

L
Bijouterie
Broches, Epingles de Chapeaux de

Fantaisie, Jeux de Broches
de Fantaisie.

Cadres de Photographies.

Un grand assortiment de nouveaux Cadres, une
ligne (valeur exceptionnelle) a détailler a
10c. et 265¢.

L
Sacs et Porte-Monnaie.

Sacs en Sateen Mercerisé de Fantaisie, & détailler

Sacs en Soie en modeles assortis, & détailler a...... 50c¢.
Sacs en Soie avec montures en métal, & détailler
a.
Sacs Noirs avec montures en ‘‘gun metal”, & dé-
SRR Riisi s iendinst wssivsrstasississsaprinivrs sy I ATAIRY
Porte-monnaie frangais, 14 centimétres de long, a
AEURIIIEE Do oo vosvissspsssensrsss bossspstassansssopssisss - SGH
Notre stock de Sacs et Porte-Monnaie est le plus
complet que nous ayons jamais offert.

e
Ceintures.

Voyez nos Nos. 1 et 4 & détailler 2 25e, et beaucoup
d’autres lignes d’Articles de Vente Rapide.

Sachets pour Gants et
Mouchoirs.

En Satin, Faits & la Main, et Peints & la Main.
3 lignes a détailler a...... ...
2 lignes A détailler &
1 ligne & détailler a..

o
Dessus de Coussins.

Dessus de Coussins Lithographiés.
Dessus de Coussins en Tapisserie Frangaise.
Dessus de Coussins en Canevas (2 faire).
Et nombre de lignes entidrement nouvelles.

o+
Carrés de Table.

Carrés de Tables en Canevas, uni.
Carrés de Table en Canevas, travaillé,

+
Dessus de Taie d’Oreiller.

1000 douzaines assorties, 12 patrons par boite, 6
douzaines par boite, & détailler A.......ooevvvnnns 50¢
Garnitures assorties :
18 x 54—3 douzaines par boite.
18 x 36—2 douzaines par boite.

Pelotes d’Epingles.
Forme Diamant, Peintes & la Main sur Satin, a
BRERIIRE: Bivssvinnicsiivessor svosvissvitaniasvassois 25c¢.

Et nombre d’autres lignes

o+
Nouveautés pour Noél.

2000 douzaines de Doilies Teneriffe faites a la
main, A détailler a.. ..80e la douzaine,
Et un bon assortiment de lignes meilleures,

o
Divers.

Nous sommes aussi bien montés en
Jarretiéres de Fantaisie, .
Jarretelles de Fantaisie.

Etuis & dés en Peluche.

Cordonnet et Ganse mercerisés pour coussins

Cordonnet et Ganse en soie pour coussins,

Montres.

Réveille-Matin,

Cartes & Jouer.

Brosses a Dents.

Savon de Toilette.

Parfumerie,

Et beaucoup d’autres articles trop nombreux pour
les mentionner.

GREENSHIE

MOITTREL-I

LDS Limited

MOITTREL I
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INDIENNES DE CRUM

Les Leaders du Monde
TOUT DEPARTEMENT DE TISSUS LAVABLES DEVRAIT EN AVOIR.

Les acheteurs judicieux dindiennes au Canada s'accordent A dire que ces beaux tissus don-
nent satisfaction tant au Marchand qu'au Client.

Le type d’excellence et de valeur que ces indiennes parfaites ont représenté dans le passé
sera maintenu la saison prochaine.

Nos voyageurs offrent maintenant un assortiment plus grand et plus complet que jamais
auparavant.

OHOIX DANS PLUS DE 1000 PATRONS.
Les Prix et Conditions sont les memes que la Saison Derniere

AT m——

woienNE B B B.  INDIENNE

ENREGISTREE

B FAITES AU CANADA B

* Pour la solidité, la durée et la résistance au lavage, elles sont sans B
égale.

L'augmentation de la demande pour cette marque populaire prouve

qu'elle attire les affaires.

NDIENNE B B, B. INDIENNE

CONTROLEE PAR

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAIL
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par le “Chronicle” pendant uu certain nombre de saisons,
tendant & dire que la finesse moyenne est plutdt au-des-
sous de ce quelle devrait étre. Derniérement, M. Wil-
liam Whittam, Jr., a estimé & 24 le numéro du fil filé dans
le Sud. Cette moyenne, i notre avig, est beaucoup trop
dlevée, de méme que la moyenne du “Chronicle™ est trop
basse,

Pour le prix moyen du coton de la saison 1904-1905,
M. Hester donne le chiffre de 8.98 cents par livre; en re-
gard de 12,15 cents qu'il éait la saison précédente; ce
qui donne une valeur de prés de $G30,000,000 a la der-
niére récolte contre $618,000,000 & la récolte prn’n-{-dvlm-.
Cette valeur a profité d’autant au peuple du Sud, I'a ren-
du comparativement riche et I'a placé dans une situation
financiére qu'il n'avait jamais occupée auparavant.

(st pour cela et pour d’autres raisons similaires, que le
Sud est dans une condition & prospire et peut acheter nos
articles manufacturés, tant de luxe que de premiére néces-
sité, La population de ce distriet est relativement dans
une situation financiére indépendante, Cela est di en
grande partie a Pexcellente discrétion dont ont fait preuve
leg fermiers en mettant leurs récoltes sur le marché, ou en
les gardant par devers eux jusqu'a ce qu'une occasion favo-
rable se soit présentée pour leur permetire de se défaire de
leurs récoltes sur une base rémunératrice. 1ls ont heureu-
sement pour eux une période d'activité remarquable dans
les filatures de coton de ce pays et de I'étranger, activité
qui a eréé une demande extraordinaire pour leurs pro-
duits, Les filatures ont eu une activité extraordinaire; do
plus les perspectives se présentent sous un aspect exeep-
tionnel et viennent a Pappui de la croyance que 'approvi-
sionnement futur du coton commandera un prix qui don-
nera un bon profit au planteur.

Non-geulement la demande est bonne pour les marchan-
dises destinées i la consommation domestique, elle est bon-
ne aussi pour les marchandises d’exportation ; celles-ci at-
teignent le chiffre obtenu la derniére saison..

11 est probable que 1,500,000 & 2,000,000 de métiers sont
oceupés activement aujourd’hui i produire du fil pour mar-
chandises d'exportation. La saison derniére, environ 12
1-2 pour cent de la valeur totale des articles de coton pro-
duits par nos filatures ont été expédiés a I'étranger, la plus
grande partie en Chine. On n’avait jamais atteint de tel-
les proportions auparavant.

1 est & remarquer que les ateliers ont été ocupés, grice
A Pactivité croissante de la fabrication, & remplacer l'an-
cienne machinerie par une machinerie plus moderne, ot
méme & fournir de la machinerie & de nouvelles filatures.
Cotte renaissance des filatures du Nord a pris un certain
nombre d’anées; aujourd’hui elles sont dans des condi-
tions économiques bien meilleures qu'on ne se le figure-
rait. Toutefois cela ne veut pas dire qu'il 'y ait pas de
manufactures qui aient grandement besoin d’un outillage
plus moderne pour augmenter leur rendement.

Daprés les derniers rapports regus de Belfast, le mar-
¢hé des toiles a une forte tendance i la hausse. Les ma-
nufacturiers ont déji recu une forte quantité de comman-
des pour la saison du printemps et sont, par conséquent,
trés indépendants. »

. - Ld .

Pendant Vannée courante il a été planté 14,000 acreg

en coton dang les colonies anglaises,

—MM. Brophy, Cains Ltd, offrent A des prix exceptionnels
une forte quantité da coupons de flanellettes de cotons gris
et blancs et de cotons pour draps de lit ainsi que des coton-
nades Saxony

NOUVEAUTES PARISIENNES EN COSTUMES
POUR DAMES

Le correspondant parisien d'un journal New-Yorkais

éerit ce qui suit:

Une des grandes caractéristiques de la saison est le pe-
{it boléro, trés court en avant et en arricre, doublé 1o
soie; on le porte par-dessus une blouse ou corsage de tissu
léger, ot on peut le faire en taffetas souple, louisine, soie
garnie de riches rayures, ou méme en cachemire fin ou en
éoffe

robes. Lo holéro donne un fini charmant & un
corsage drapé Louis XV, garni d'un haut corselet, of pro-
duit un bon effet quand il est fait du méme mé ériel o
quil est de la méme couleur que les garnitures de la jupe.

Le costume tailleur, pour la toilette du matin, est tou-
jours trés simple: on le fait principalement en cheviot
ou en tweed ayant toutes les nuances du fauve clair et du
bruns ou bleus, Ces

gris avee des petits carreanx noi
costumes se font pour la plupart avee des redingotes trds

ajustées ou de courtes et ¢légantes jaquettes, avee un col-

s

let et des revers de manches en velours.

Les costumes pour Iaprés-midi sont en drap amazone
riche, en cachemire, en faille ot en bengaline de belles
nuances feuille morte ot héliotrope, allant jusquan violet
foncé of prenant tous les tons de la couleur orange jus-
qu'an brun mordoré ef au chitain.  La couleur lie de vin
est aussi trés & la mode. Ces robes continuent & dtre ex-
garni-
tures vandyke, de dessins horizontaux et eviricaux en
velours assorti, de rubans ruchés et de gallons en soie
Nlll[\llu

Les blouses sont toujours en vogue et resteront ainsi

cessivement amples e longues et ont de nombreus

tant que le costume tailleur existera.  On les modifie lége-
rement, en leur donnant moins d'ampleur et en les main-
tenant par des ceintures larges. Les blouses pour costumes
habillés gont simplement charmantes, en erépe de Chine
ou en satin mousseline, avec des empidcements en riche
point d'Irlande ancien ou en Valenciennes, portant des
insertions de chenille, de velours ou de dessing en tout pe-
tits rubans; ce qui oblige malheureusement & les bouton-
ner par derrire. Les manches pour une grande partie
s terminent au coude par un volant. Pour les toilettes
plus simples, on porte du taffetas i carreaux on A rayures,
de 1a bengaline et du satin liberty avee manches ordinaires
amples aux épaules; la teinte de ces blouses correspond
i celle de la jupe. On leur donne un joli fini au moyen
dun col ot de manchettes en batiste élégamment brodée.

Tl e fait un retour marqué aux modes Touis XV ef
Empire tant pour les tissus que pour les styles. Tes soie-
ries ot les brocades pour toilettes du soir sont d’une méme
teinte trés belle. Quant aux jaquettes et manteaux, il y
a une grande tendance & revenir & 1o forme ample, longue,
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formant jupe, portée il y a vingt ou trente ans. Nos
grands couturiers semblent se fatiguer de la silhouette
élancée, élégante,

Les fourreurs n'ont pas encore lancé une fourrure ou
un genre spéeial ; mais il y aura encore un mélange de
couleurs et de fourrures. Je

heureux de constater
que la fourrure de phoque (sealskin), qui est s seyante,

suis

sera \N'n\lrul)l» portée pour les manteaux et comme garni-
tures. Pour l'automne, les beaux boas en prumes d’autru-
che ont retrouvé leur ancienne vogue; on en voit de tountes
e teintes,, toutes les formes avec un mélange de plumes
de marabout, 1ls donnent un beau cachet aux toilettes
habillées. :

Dans les chapeaux, on remarque une jmmense variété
de formes. Le chapeau marquis sera encore heaucoup
porté avec une ealotte ronde ou plate, faite en castor i du-
vet court ou en peluche, ainsi que le chapeau directoire
avee une calotte carrée élevée et une lar J'ai re-
marqué un trés beau chapeau dont la calotte molle ¢tait
on chinchilla, un des bords était relevé; il était garni de
plumes molles de couleur pile. Un autre en velours noir

© passe,

était garni de gros chrysanthémes du Japon.

D'aprés les informations que nous recevons, les manu-
facturiers francais et suisses ont avaneé le prix des ru-
bans de 5 & 10 p. ¢. Ces manufacturiers commencent déja
A recevoir de nombreuses commandes pour le printemps
1906, qui, selon téute probabilité, sera une grande saison

de rubans
. . . .

La manufacture de chapeaux bien connue de MM. E.
Guillet & Co., de Marieville, vient d’étre transformée en
une compagnie limitée au capital de $150,000. Les dir
teurs de la nouvelle compagnie sont MM. Edmond Guil-
let, H. D. Guillet, H. W. Jewett, T. Gnaedinger et J. 1L
MeKechnie, La nouvelle compagnie a été incorporée sous
le nom de The Guillet & Sons Co. Ltd. Le bureau princi-
pal est & Marieville, P, Q.

. . . .

M. J. M. Orkin, de la maison Chaleyer & Orkin, nous
dit que les affaires ont ét¢ trés
commencement d’octobre.

Parmi les articles de grande vente, M. Orkin cite les
chapeaux en beaver, les ailes, les fleurs et les feuillages.
La demande pour les yelours a été, depuis le début de la

satisfaisantes  depuis le

gaison, plus forte qu'elle ne l'avait jamais été, On re-
marque un certain ralentissement dans la demande pour
les peluches.

Relativement aux nuances M. Orkin recommande sur-
tout le vert mousse ot toutes les nuances du pourpre.

. s s s

Noug apprenons ue, par suite de la forte demande qui
g'est produite en Europe aussi bien qu'aux Etats-Unis
pour les velours et les ailes de fantaisie, ces deux articles
s'obtiennent difficilement
péens.

tres des manufacturiers curo-

Il est & prévoir quiil sera bien difficile sinon impossible
de placer chez ces manufacturiers des répétitions de com-
andes,

. . . .

M. J. F. L. Dubreuil, de la D. McCall Co. Lid., nous
rapporte que la demande pour les articles de modes a été
bonne dans les Cantons de I'Est, surtout si 'on prend en
considération que la belle température que nous avons eue

TISSUS ET NOUVEAUTES

n'était guére faite pour activer la vente des articles d’hi-
ver,
. . . .

La maison Debenham, Caldecott & Co., de Montréal et
colle faisant affaires sous le méme nom a Toronto, ont été
amalgamées sous le nom de Debenhams (Canada) Limited.
La compagnie est formée au capital de 100,000 louis, son
sidwe social est a Londres. Les directeurs canadiens sont :
M. F. X. D, de Grandpré, de Montréal, et M. Stapleton
(aldecott, de Toronto,

.

. v e

Les ordres pour le printemps sont trés nombreux et por-
tent sur tous les articles de mode en général, nous dit M.
F. X. D. de Grandpré, de la maison Debenham, Caldecott
& Co. 11 est @ remarquer que les velours s'emploient de
plus en plus comme garniture et pour recouvrir les for-
mes de chapeaux, Les autres garnitures en vogue sont les
ailes, les plumes de fantaisie, les fleurs, les voilettes en

erépe de Chine que I'on dispose i Parriére des chapeaux.

En fait de formes de chapeaux, il s'est vendu au début
de la saison un trés grand nombre de “Turbans Polo”; ce
genre, cependant, commence i perdre de sa vogue surtout
depuis qu'il est devenu relativement hon marché et com-
mun.

En fait de nuances, il v a en une demande tout-i-fait
inattendue pour le blen marin, ensuite viennent le vert et
Jo gris; tandis qu'a New-York les couleurs préférées sont
le rouge foneé et le ronge claret.

M. W. E. Waters. représentant de MM Kyle, Cheesbrough
& Co., visitent actuellement le commerce de Montréal avec un
assortiment complet de manteaux en tweeds pour dames et
jeunes filles. Ces confections sortent des mellleures manu-
factures et méritent toute l'attention du commerce.

MM. Kyle, Cheesbrough & Co., offrent actuellement aux
prix les plus attrayants des lignes complétes de manteaux
d'hiver pour dames et demoiselles Ils ont également d2 bel-
les lignes de collets de fantaisie

MM. Kyle, Cheesbrough & Co., Rue St-Pierre, Montréal, ont
en stock une ligne superbe de tissus “Bearskin” pour la con-
fection des manteanx de bébés, La maison enverra des échan-
tillong sur demande,

MM. Chaleyer & Orkin désirent attirer l'attention du com-
merce des Modes sur leur assortimentde fleurs, feuillages
et d'ailes. Leurs lignes de velours sont encore au grand com-
plet.

Comme les articles ci-dessus mentionnés commencent &
devenir rares sur notre marché, ces messieurs sont d'opinion
qu'il serait prudent de placer les commandes & présent.

MM. Debenham, Caldecott & Co., Rue SteHéléne, Mont-
réal, ont en stock un assortiment choisi de manteaux impor-
tés en tweed. Ces manteaux faits par les plus grands manu-
facturiers européens sont des plus élégants et sont confec-
tionnés en tweed et draps de fantaisie

MM. Debenham, Caldecott & Co, de Montréa’, viennent (e
recevoir d'Burope un envoi important comportant des ve-
lours de toutes les nuances, ainsi que des lignes complétes
de leurs céldbres rubans D. C, I1; D. C, 1I; & D. C. 100.

Les manteaux et collerettes en frieze, en drap, et ceux
doublés en fourrures ainsi que les wpes ot costumes noirs
et de couleur de la maison Jos, Lamouraux, 178, rue Mont
calm, sont falts d’aprés les moddles les plus nouveaux. Le
fini est parfait et les prix sont absolument corrects. 8i vous
n'avez pas encore regu la visite des voyageurs de cette mal-
son, écrivez et des échantillons vous seront donmés sans re-
tard. 11 est de l'intérét du commerce de voir le splendide as
sortiment da M. Jos. Lamoureux.

MM, B. O. Barette & Cie, viennent d'accepter l'agence du
collet patenté “Looscarf”. Ce collet répond A un besoin qui
se faisait sentir depuis longtemps; la boutonnidre étant pla-
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HERRINGBONE

COSYUME_CLOTHS
DLENRETM
CHEVRON
CLOTHS

LA JEUNE FILLE CANADIENNE.
iEst un des membres les plus distingués de cette catégorie trés-nécessaire des étres (humains ;gu'on
appelle les femmes, et comme telle, elle demande que ses vétements soient d'accord avec ses poats
raffinés. Nous offrons juste maintenant en stock les lignes correctes en Juves de Robes. Juves de
dessous, Blouses et Pardessus, dans notre Département des Confeetions. et. dans notre Département des
ito ffes & Robes, les Draps New Century, Imverial Mixtures. Draps a Points Croisés pour Costumes, et

'rl evron enhe m agque partement complétement assorti poar la Saison de itn.“ordment
utomne. Exécution d Ordres par correspondance, une spécialité

1 JOHN MACDONALD & CO0., Wetinaton a7 "o 55 3" o' e, 3ot . o it

Front St. Jncqnas MONTREAL: M, D. FONTAINE, 77 R
TORONTO. L, E. GChurch. Saint-Roch, QUEBEC; M. J. H, CARSON,
Cowanavilla "OWANSVILL®™
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cée dans le bord intérieur, la cravate peut étre passée et
nouée trés facilement. Ces collets sont faits en toile de qua-
lité supérieure et se vendent aux prix ordinaires.

Parmi les nombreuses nouveautés que nous &vons remar
quées pour le commerce du Printemps prochain, 1l convient de
mentionner les chemisettes pour dames confectionnées par
The Allied Manufacturing Companies. Ces chemisettes, qui
ont une apparence trés masculine, sont faites en cotonnade
et en lustrés de fantaisie avec un col haut rabattu bordé en
couleur et une cravate assortie d'une longueur de 36 pouces;
le tout & une apparence des plus chic.

M. J. F. L. Dubreuil, représentant d2 1a D. McCal Co. 14d.,
est de retour A Montréal aprés avoir terminé un excellent
voyage de placement dans les Cantons de 1'Bst. M. Dubreuil
compte partir vers la fin de la semaine pour Toronto, afin de
s'y procurer les derniéres nouveautés européennes et améri
calnes recues par sa malson pour le commerce du Printemps
M. Dubreuil est d'avis que, dés que les froids auront pris,
les affaires deviendront trés actives, La situation générale
est excellente dans les districts qu'il a parcourus; lous les
produits de la campagne ge sont bien vendus et les stocks
dans le commerce de détall de la mode sont plus dégarnis
que de coutume

Pendant sa derniére tournée, M. Dubreuil a eu de nom-
breuses commandes pour les chapeaux et turbans dans les
formes polos, ainsi que pour les ailes ‘ot les rubans de taffe-

tas.

M. Dubreuil nous dit qu'en fait de nuances la demande
porte en grande partie sur le brun, }2 bleu marin, le rouge
el les couleurs pourpres.

Modes du Printemps.
'he Allied Manufacturing Companies présentent actuelle-
ment au commerce de détail ses modeleg de blouses en mous-
seline et en organdi. Ces moddles sont en tous points con-
formes aux derniéres indications de la mode; quelques-uns
d'entre eux sont garnis de dentelles et de broderies, tandis
que d'autres sont ornés de médaillons en broderie. 11 y en &
également avec empidcement et se boutonnant en arridre et
en avant; les poignets sont de la longueur voulue, l'ensemble
est vraiment remarquable. La compagnie se fera un plaisir
d'envoyer des échantillons sur demande.

ASSEMBLEE ANNUELLE DES MANUFACTU-
RIERS DE GANTS

Les manufacturiers de gants et de mitaines du Canada
ont tenu leur assemblée annuelle vers la fin du mois de
septembre,  Par suite de Pavance des matiéres brutes et
plus particulicrement des cuirg, il a 6té jugé nécessaire
d'angmenter
10 & 15 p.c.

Les conditions de
tomne ont été ¢
novembre

les prix des gants dans les proportions de

paiement pour les livraisons d'au-
Wblics de la facon suivante & partir du ler
60 jours net ou 2 p.c. 10 jours.
tions pour le bureau de direction ont donné les
résultats suivants:

MM. W. A. Storey, Acton, Ont., président ; J. G. West-
gate, Montréal, ler vice-président H. (. Smith, Dundas,
20 vice-président; W. H. Whiteside, Delhi, secrétaire tré-

Les ¢

rorier.

Les messieurs suivants font partie du comité exéeutif :
(. A. Vaudry, Québec; F. Galibert, Montréal ; Robt.
Ryan, Trois-Riviéres; A. R. Clarke, Toronto; W. C. Me-

Laren. Brockville, et M. Branscombe, Picton.

M, W, B. Hurd, représentant au (anada, de MM. Rey-

R
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nier fréres, fabricants de gants & Grenoble, nous rapporte
que le commerce des gants pour la saison d"automne et
('hiver est des plus actifs.

Relativement au genre de gants portés, M. Hurd nous
fait remarquer quil y a une innovation importante, en ce
sens que la tendance pour les gants Mousquetaires dans
les longueurs de 8, 12 et 16 boutons devient de plus en
plus accentuée. Ce changement radical est causé par la
mode des manches courtes qui a eu tant de vogue pendant
Iei, au Canada, la demande semble sur-
tout porter sur les gants d'une longueur de 8 boutons et
I'on prévoit qu'ils seront de grande vente au Printemps
prochain. A New-York et dans les autres grandes villes
des Etats-Unis, les commandes gont tout aus: fortes pour
2 ot 16 boutons.

La préférence cst accordée aux gants glacés dans les
nuances “tans, brunes et grises, ensuite viennent les gants

la saison d'été.

les longueurs de

de Sudde de couleurs blanche et noire.
boutons de longueur
vente courante, mais
innovation des

11 va sang dire que les gants avec
ordinaire sont toujours un article de
il convient de mentionner I'importante

gants Mousquetaires.
s & @® 8
I agsemblée annuelle de la Colonial Wearing Co., Ltd.,
de Peterboro, a eu lieu dans cette ville le 15 septembre.
Le rapport déposé a été des plus satisfaisants.
L'élection du  bureau de direction pour I'année cou-
rante se compose de M. F. J. Jamieson, président et de

MM, R. R. Hall, M. P, L. F. Clarry, J. A. Madill, R. 1.

Kells, directeurs
-~ . .
Nous apprenons que 1a plupart des maisons de gros ont

avaneé les prix des bas de laine de 5 & 10 p. ¢
. . . .

MM. Alfred Leloup et
dorg: une manufacture

sous le nom de French Tady Corset Mfg. Co.
s & 8 B

A. Prolest, de Québece, viennent
de corsets qui sera connue

Les maisong de gros nous rapportent qu'il devient déja
difficile d’obtenir des livraisons satisfaizsantes de la part
des manufacturiers de sous-vétements. Ces derniers pré-
tendent qu'ils ne Sattendaient aucunement & avoir une
telle quantité d’ordres pour P'automne 1906; de plus, il
leur est assez difficile de se procurer la matiére brute; en-
fin, la main-d’ocuvre est i la fois rare et exigeante.

M. Gustave Barrette; de M. M. E. O. Barrette & Cie vient
de partir pour une tournée d'affaires dans le bas de Québec
avec un assortiment de cravates et de bretelles pour le com-
merce des fétes, Les lignes qu'il a en maing méritent l'atten-
tion des marchands progressifs.

———

Nous attirons d'une fagon toute spéciale l'attention des
lecteurs de “Tissus et Nouveautés” sur l'annonce de la mai-
son Reynier Fréres fabricants de gants a Grenoble, France.

MM. Reynier Fréres occupent depuis un grand nombre
d'années la premiére place dans I'industrie gantiére en Fran-
ce, ce qui leur a valu d'étre les fournisseurs des principaux
magasins des BtatsUnis et du Canada.

R——

s gants de la maison Reynier Fréres, de Grenoble sont
vendus exclusivement & Philadelphie par la maison John Wa-
namaker et & New-York par John Wanamaker et Lord &
Taylor et par les plus grandes maisons des villes importan-
tes des BiatsUnis.

MM, A. O. Morin & Cie offrent au commerce un trés grand
assortiment de foulards en sole fabriqués par la maison. Tou-
tes les nuances A la mode sont représentées dans cette col-
lection qui sera de grande vente & 'époque des fétes.
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MM. E. O. Barette & Cle, agents dans la Province de Qué
Co informent qu'ils

bee pour la Dominion Buspe nder nous
viennent de recevoir de nouvelles ilgnes de bretelles prépa
rées tout spécialement pour le commerce des fétes, Ces bre

telles en sole de toutes ‘nuances sont empaquetées une paire
aar bolte et offertes & des prix vai ant de $3.00 A $24.00 la
doz

Cest un stock excellent pour le marchand; ces bretelles
sont d'une vente trds facile & I'épogue des fétes

attirent I'attention du commerce sur
laine gants de Cachemire
doubles. 1ls ont également de bel
sous-vétements pour dames
livrer ces articles sans
Worsted et Cachemire

MM. A. Racine & Cl¢
leurs lignes de gants de
gants de Kid simples on
les valeurs dans les
ainsi que dans les tricots el peuv nt
retard. Leurs lignes de bas de laine
gont complites

tricotés

corps et

Reynier Fréres

les manufacturiers étrangers reconnaissent 1'importance
qu'il y a pour eux a chercher & commercer au Canada. Cela
est rendu de nouveau évident par le fait que pendant le mois

dernier, MM. Reynier Fréres, grands manufacturiers de gants
de Grenoble, France, ont ouvert une succursale Canadienns
de leur maiscn, A Montréal

Le nom de “Reynier” est bien connu dans la fabrication des

gants, et leur marque de commerce représentant un serp: nt
ge voit souvent dans les annonces de beaucoup d@ grands
ma, 1s de I'Amérique et du Continent Jusqu'a présent les

de cette maison au Canada avaient été faltes eur une
échelle par 'entremise de Morleys, de Londres, Angle
terre: maisd partir de maintenant la maison a lintention de
pousser vigoureusem ent les affaires dans ce pays, sous la
surveillance directe du burean Canadien. La firme a eu le
ponheur de s'assurer les services de M W. B. Hurd, qui a
été pendant cing ans acheteur de gants pour la maison Fitz
gibbon, Schafheitiin & Co, de Montréal; il a 616 nommé gé
rant de la succursale du Canada. Des bureaux et des salles
de vente convenables ont été ouverts rue St Jean, No 22, ol
un assortiment complet des lignes les plus populaires sera te
nu pour ordres Immédiats

MM. Reynier fréres ont une réputation univers lle |, leurs
marchandises ge trouvent presque partout sur le globe, et
Canadien profitera sans doute de l'occasion qui
lui est pour ge procurer directement des manufactu
rlers ces gants hantement recommandables

affaire
petit

Demandez la Cravate Canadienne

L.a Niagara Neckwear Co. Lad, représentée dans la Provin
ce de Québec par MM. E. O. Barette & Cie, Temple Build-
ing, Rue St-Jacques, Montréal, vient de mettre sur le mar
ché des lignes nouvelles de cravates spécialement adaptées
au commerce des fétes

lses marchands feront
l'astortiment est égal @

bien d’examiner nouveautés
celui de n'importe quelle maison
américaine; les soies gont de la méme provenance; par con
tre, les prix sont moindres étant donné que les des-
tinées A Ja manufacture des cravates ne paient que 10 p. e
d'entrée au Canada, tandis que le tarif américain est de 45
p. ¢ Il y a done tout avantage a4 donner la préférence A
la Niagara Neckwear Co

ces

soles

TAPIS CURIEUX

Un magnifique tapis de Perse vient d'arriver en Ang
terre; c'est un eadeau du shah de Perse au roi. Ce taj
est fait entidrement a la main et sa fabrication, mal
le nombre d'ouvriers qui ¥ ont travaillé, a duré plus de

trois ans.
qué, et le nom du roi, Edward VII, y est tissé, dit “Lon-
don Tit-Bits.”

Le magnifique hall de la Goldsmiths Company, dans

Le dessin en est trés artistique et trés compli-

Foster lane, contient trois riches tapis, faits & la manufac-

TISSUS ET NOUVEAUTES

ture de Wilton, prés de Salishury. Te plus grand de ces
fapis, qui se trouve dans le salon de réception, mesure 10
pouces sur 26 pieds 9 pouces; il est d'une riche
A la partie centrale, qui a 10 pieds
sur 9, sont représentées les armes de la compagnie, avee
leurs couleurs héraldiques: bleu, vert, rouge et pourpre
sur un fond blane. Ces armes sont entourées d'une bor-

pieds 2
couleur cramoisie,

dure de roses en festons avee des médaillons a chaque

coin. Pour fixer le poil de ce tapis, qui pése environ 1200

livres, il a fallu plus de 5,000,000 de noeuds,

Une autre compagnie, celle des Girdlers, posséde un ta-
pis qui est probablement unique par 'intériét qui &'y rat-
tache au point de vue historique. 1l a éé fabriqué, sous le
régme de Charles 1, i la manufacture de Akbar the Great
i Lahore, sur Pordre de Robert Bell, qui éait le chef de
la compagnie. Sur ce tapis, qui mesure 24 pieds par 7
sont représentés la couronne et les armoieries de

pouces,
la compagnie et deux balots de marchandises; de chaque
cité sont les armoieries du donateur et deux balots de mar-
chandises avee ses initiales ot sa marque de commerce.

A Vépoque du grand incendie, ce tapis fut sauvé de la
destruction: mais ¢était & 'époque de Iige gothique, et
on le considéra comme un simple tapis destiné & recou-
vrir un parquet; chaque année il devint de plus en plus
gale et en plus mauvais état.

Ce tapis fut soustrait quelques années plus tard & cette
négligence scandaleuse par des personnages de la cour
lairés que la majorité et, aprés une restauration
compléte, il fut placé dans un cadre en chéne finement
seulpté et suspendu au-dessus de la table principale.

Le tapis servant aux priéres et qu'on peut voir & South
Kensington est un spécimen.  Mesurant 33
pieds pap 20 pieds, il a été acquis an prix de 2,500 louis
principalement par Pentremise du poete William Morris
qui, avec d'autres personnes, gouserivit une belle somme
pour cet achat. Ce tapis était a Porigine dans la mosquée
d’Ardebil pour laquelle il a été fabriqué en Ian 946 de
I'Hégire (année 540 de I'ére chrétienne) par Maksoud, da
Kazan: ce fait, accompagné d'une belle maxime, est rap-
pelé sur ce tapis en mots tissés dans le tissu méme du

splendide

tapis.

Deux autres tapis magnifiques ont été vendus il y a qua-
tre ans & la chambre municipale de Lishonne pour payer
des réparations faites au Couvent Royal de San Antonio,
auquel ils avaient été donnés en 1500 par I'infante Dona
Sanche.

Quand ces tapis de Perse, brodés d’or et d’une surface
de 18 pieds carrés, furent vendus, les enchéres s'élevérent
rapidement. Partant de 888 louis, elles montérent vite
A 1708 louis; & ce prix, qui était de 1000 louis inférienr
A leur valeur réelle, ils furent adjugés i un Francais.

L'opinion publique toutefois était tellement soulevée

contre cotte vente, que deux autres tapis également pré-
cicux, propriété du couvent Estrella, furent retirés de la
vente,

On a fabriqué derniérement i Césarée un tapis cu-
rieux. (Yest une représentation de la bataille de Trafal-
gar, prise au moment ol Nelson regut sa blessure fatale.
Co tapis, entiérement en soie, mesure 7 pieds par 6 pieds,
ot denx jeunes filles ont mis quatorze mois pour le tisser.
11 a ¢té vendw 400 louis, Un autre événement historique,
la prise de Buda sur les Turcs en 1686, est représenté sur
un tapis de la manufacture de Beauvaiz, qui a été fondée
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Kingcot

Le Boi des Cotons

Les Cotonnades sont un facteur important de vos affaires.

Des magasins ont établi leur réputation par leur Département
des Cotonnades plus que de toute autre maniére,

Kingcot est un coton qui fait les réputations — c’est le produit
de filatures outillées de la maniére la plus moderne et des plus
habiles ouvriers.

Si vous voulez faire le commerce des cotonnades dans votre
district, il faut que vous teniez les cotonnades Kingcot.

La marque Kingcot ne se trouve que snr les meilleures
qualités de

Ginghams Etoffes 4 Robes
Saxonys Ginghams pour Tabliers
Flannelettes Domets
Shirtings Oxfords
Galateas Denims
Coutils & Matelas Cotonnades

Auvents

Les voyageurs des maisons de premier ordre ont des échantillons
des lignes Kingeot. Demandez & les voir—nous savons qu'ils vous
intéresseront.

Kingcot

Le Boi des Cotons




en 1664, par Mme de Maintenon, épouse de Louis X1V.

Certains tapis, possession de potentats orientaus, ont
une magnificence et une valeur semblables. A la grande
exposition de 1851, un tapis en cachemire d'un travail
compliqué a ¢té exposé par le Maharajah Goolab Singh.
1l était entiérement en soie et chaque pied carré ne con-
tenait pas moins de 10,000 noeuds.

M. Geo. H. Hees vient d’acheter un terrain situe au coin
des rucs Bay et Piper, a Toronto, sur lequel il construira
une btisse en briques et en acier

d'une hauteur de six
étages qui sera occupée par M M. Geo. H. Hees, Son & Co.,

Limited.
L . - .

On noug annonce une forte augmentation des prix des
nattes du Japon. La hausse résulte du manque de stock
et de la rareté de la main-d’oeuvre.

. . .

Depuis le commencement de la saison d"automne, il v
a en a Montréal une excellente demande pour les tapis du
genre Rug. Ces tapis sont & la fois économiques et de
trés belle apparence et ne présentent aucun des inconvé-
nients des tapis a la verge qui, étant cloués sur le plan-
cher, sont d'un nettoyage difficile.
.

.

M. Henry Duverger, gérant i Montréal de MM. Geo. .
Hees, Son & Co., nous informe que les aftaires continuent
A dtre actives: la demande pour les rideaux et les tissus
pour ameublements est de premier ordre,

Les prix sont trés fermes et les paiements s font ala
satisfaction générale.

On trouvera, au magasin de MM. Geo. H, Hees, Son & Co.,
20, rue SteiHéléne, des Housses pour meubles, des Dessus de
Tables, des Portiéres et une ligne générale d'articles pour
meubliers

Les rideaux de dentelle sont un des meilleurs articles que
les détailleurs puissent tenir MM. Geo. H. Hees, Son & Co. en
offrent, dans leur magasin de la rue Ste-Héldne, une grande
variété au choix des commercan's a4 des prix qui procurent
A ces derniers de gros profit

lls ont un stock général d'articles Ge meubliers, et les mar-
chands qui ne tiennent pas déja leurs lignes de marchandi-
ses, trouveront qu'il est grandement de leur intérét de voir
ce que cette maison a A offrir,

i
CHAPEAUX&FoURRUR

M. J. Franklin, directeur-gérant de la North Western
Fur Mfg. Co. nous informe que les affaires sont satisfai-
santes,

Quant aux prix des fourrures ils avancent continuelle-
ment. D'aprés les derniers rapports requs d’Angleterre,
les moutons de Perse et les visons ont augmenté de 30
p.c.; les écurenils de 50 p.c.; les rats musqués de 22 1-2
p.c.; la loutre de 20 p.c. et le chat sauvage de 10 p.c.
La raizon de cette forte hausse provient de ce que la de-
mande pour les fourrures augmente d’année en année.
D'autre part I'approvisionnement des fourrures n’a pas
augmenté dans les mémes proportions vu que les derniers

hivers que nous avons eus ont commencé assez tard, ce qui
a limité la durée de la saison de la chasse.

TISSUS ET NOUVEAUTES

M. M. F. Stdohn, Chambre 227, Temple Building, Rue 8t
Jacques, Montréal, désire porter & la connaissance du com
merce qu'il paile les plus hauts prix pour tous .es coupons
et déchets de peaux de mouton de Peree et autres fournitu-
res

M. M. F. StJohn paie au comptant tous les jobs de mar
chandises sécheg qui lui sont offerts.

M. Pantaléon Jobif, de la North Western ¥ur Mfg Co
part prochainement pour un voyage d'affaires dans la pa
tie est de la Province de Québec et dans les Provinces Ma
ritimes. Les 6chantillons que M. Jobin soumetira au commer
ce comprennent un assortiment complet de fourrures de
fantaisie, ainsi que les dernidres Nouveaulés en fourrures
pour 'automne wt 1'hiver

Les fourrures et gamitures de fantaisie mises en vente
par la North Western Fur Mfg Co. sont vendues aux prix
marqués avant la dernidre hausse, la maison ayant eu la
précaution de placer ses commandes de bonne heure. Avis
aux marchands qui veulent se procurer des fourrures de pra
miére qualité & des prix raisonnables.

[AINESa LAINAGES

M. Jonathan Ellis a acheté de la Dominion Bank \(nn-
portante manufacture de lainages “ The City Woollen
Mills,” de Hespeler, Ont.

M. Ellis est trés compétent dans cette industrie et ne
peut manquer d’y réussir,
. . . .

Aux ventes de laine de Londres tenues le mois dernier,
les prix obtenus ont éé des plus satisfaisants. Plusieurs
lignes ont augmenté de 5 & 10 p. e. — D'aprés les indica-
tions actuelles il faut écarter toute possibilité dune baisse
prochaine dans les lainages.

. .

.

La demande pour les étoffes i robes d’antomne et d’hi-
ver continue A porter sur les Henriettas, les Broadeloths,
les Mohairs et les Serges étoffes que nous avons recom-
mandées au début de la saison.

Relativement aux nuances, la vogue du vert, du gris,
du rouge, du bleu et du brun, continue i étre grande, Ce-
pendant le noir est eficore la couleur qui se vend le
mieux.

. . . -

MM. John Fisher, Son & Co., nous avisent que les af-
faires en rassortiment ont été lentes pendant le mois de
septembre et depuis le commencement d’octobre. Cette
situation est due & la température exceptionnellement
chaude que nous avons cue pendant cette période.

Par contre, les commandes pour le printemps 1906, ont
dépassé toutes les espérances, la demande g'étant en gran-
de partie portée sur les Worsteds gris et bruns.

Les prix ne sauraient étre plus fermes; les paiements

gont de premier ordre,
. . . .

M. (. X. Tranchemontagne nous avise que les comman-
des pour le printemps sont excellentes. Le commerce pour
I'assortiment est assez satisfaisant.

Les prix des lainages sont toujours des plus fermes. Les
paiements sont bons.

. - .
La propriété située au coin sud-ouest de la rue Craig
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ETOFFES A ROBES ET SOIERIES

Nous sommes activement occupés a faire des préparatifs pour la Campagune du
m‘ Printemps dans nos Départements d’Etoffes & Robes et de Soieries, et nous espérons &
que nos voyageurs auront bientdt en mains des échantillons d’un des assortiments les

plus choisis que nous ayons déja eu le plaisir d’offrir au commerce.

Nous attendant & une saison active et comptant sur la réputation que ces départe-
ments se sont acquise, nous avons fait de forts achats dans les lignes destinées & &tre
des leaders.

POUR LES BESOINS IMMEDIATS, vous trouverez notre stock bien assorti dans
nos collections types de Vénitiennes Noires et de Couleur, Broadcloths, Fins Box
Cloths, T'weeds pour Costumes, beaux Tweeds pour Costumes Tailleur, Tissus pour
Manteaux & I'épreuve de la pluie et Tissus pour Manteaux Covert, Lustrés Noirs et
de Couleur, Mohairs, Siciliennes, Sateens, Popelines, Crispines, Crepolines, Eoliennes,
ete.

JUSTE EN MAINS : Tartans et Carreautés Shepherd, A détailler & 4oc, s0c, 75¢
et $1.00 ; aussi la nouvelle teinte Plum dans tous les principaux tissus d la mode pour
porter & intérieur et au dehors,

NOTRE DEPARTEMENT DES SOIERIES continue tous les jours A s'avancer en
téte, et on le trouvera rempli des dernidres nouveautés up-to-date, en Soieries Unies
et de Fantaisie, pour le commerce de No¢l.

Etoffes ponr Costumes en Velveteens finies Chiffon et de Couleur, assortiment
complet en stock,

Voyes nos Voyageurs ou Demandes des Echantillons.

Tissus Lavables pour 1906.

Les tissus de vente populaire seront: Linons blancs et de I’Inde, Lawns Frangais,
Lawns de Perse, Batiste, Organdis A Pois et 4 Dessins Suisses, Fantaisies, Lenos,
Broderies, Nouveautés Imprimées.

Articles pour Noel.

Un assortimont complet de Parapluies, Ombrelles, Mouchoirs, Bimbeloterie de
toute sorte, etc., pour le commerce de Noél,

Nos nombreuses lignes ont été choisies cette saison avec encore plus de soin que

de coutume, et MAINTENANT nous sommes & méme de satisfaire toutes les demandes
de chaque section du pays.

ECHANTILLONS ENVOYES AVEC PLAISIR SUR DEMANDE,

Brophy, Cams Limited

Vente en Gros de Marchandises Séches. MONTREAL.

PROMPTS EXPEDITEURS.




hetée par MM. Mark

et du Carré Victoria vient d’étre ac

$05.000,

Fisher, Sons & Co. pour la somme d

MM. Mark Fisher, Sons & Co. oceupent actuellement
le coin nord-est du Carre Victoria et de la rue Craig

MM. A. McDougall & Co. viennent de voir des lignes
complétes de leurs colobres serges Blenheim & Yotsman
dane les nuances bleues at noires

garantie

La qualité de ces serges ©si absolument

toffes A robs importées par la

A l'avenir les lainages
maison Alph. Racine & s porteront la marque enregistrée
“Bureka.”

M. Norman Paulet, chef du déparieme nt des lainages de
Ja maison Alp. Racine & Cie. partira sur la routs A la fin

d'Octobre avec un assortiment o mplet de nouveautés pour le
commerce du Printemps On trouvera dans cet assortiment
des valeurs exceptionnelles en fait de mohairs, lustrés al
pagas et siciliennes

Ces marchandises ont été cholsies chez les manufacturiers

européens les plus en renom par M. Paulet, lors de son ré
cent voyage en Burope

La malson C. X Tianchemontagne peut, mieux que toute
autre falre des conditions spéciales, vu qu'elle a placé en
Burope d'importantes commandes avant la hausse qui vient
d'avoir len sur les lainages ’isitez donc la malson ou
attendez la visite de ses voyageurs avant de placer vos com

mandes

Recommandation Spéciale

Nous recommandons dune facon toute spéciale A nos len

teurs de visiter les magasins de la maison C. X. Tranche
montagne, 315 Rue St-Paul, Montreal. Cette visite ne peut
manque rde leur étre profitable, car fls trouveront dans cet
établissement de confiance toutes les dernidres nouveantés
en fait de tweeds et autres draps pour le commerce du Prin
temps

g'» SOIES &
\&/ SOIERIES

LA PRODUCTION MONDIALE DE LA SOIE

+ la soie en 1904, telle qu'in-
t de publier le Syndicat
11,682,833 livres contre

La production mondiale ¢
diquée par les statistiques gue vien
des Soieries de Lyon, s'est élevée a
39,980,621 1903, dit © Textile
production en Italic et en France a angments
015 livres, et les exportations du Japon s
2.043.664 livres,  La production du Levant a subi une di

minution de

American.”
de 8

gont accrues de

livres en

8,382 livres.

Le marché américain des soieries a avance de cing a dix

pour eent depuis que le prix de la soie brute a augmenté
de $1.00 par livre,

. v »
Ainsi que nous avons [ait entrevoir dans un numéro
odent, le
hlement depuis que la paix a été signee,
La hausse provient

eries  Japonaises a augmente
'avance

marche |

20 p.c.

des prix est estimée entre 15 et
a 616 limitée et du fait

de ce que la production, cette annce,
la demande domestique au Japon est en repri

que se,

—
A. O. Morin & Cie viennent de recevoir cing caisses
Ces mouchoirs, A'une valeur
les dimensions et A des prix

MM
de mouchoirs en sole du Japon
exceptionnelle, sont dans tontes
variant de $1.76 A $10.00 la doz
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" uW M‘W

le Tourcoing tiendra 'année prochaine, du

La ville «
mois de mai au mois de septembre, une exposition inter-
nationale des industries textiles.
. . - .

arif composé de I'hon, M. Fielding,
ministre des Finances; de I'hon. M. Paterson, ministre
des Douanes et de 'hon, M. Brodeur, ministre du Reve-
nu de Intérieur, ont commencé leurs travaux.

Aprés avoir siégé & Winnipeg, ces messieurs se sont ren-

dus dans la Colombie Anglaise

La commission du t

de li ils reviendront dans

les provinces du centre et de l'est.

. . - .

MM. Brophy, Cains Ltd., nous avisent que les affaires
Les

1l

w Gtoffes

ont 6té tros actives pendant les derniéres semaines.
commandes de rassortiment sont tré satisfaisantes.
a é4é pris également des ordres nombreux pour le

i robes ainsi que pour les tapis “Rugs.”

Les remises sont satisfaisantes.

. . . .

D'apris M. J. L. A, Racine, de MM. Alp. Racine & Cie,
los affaires sont toujours trés satisfaisantes avec une forte
demande pour les lainages, los ‘flannelettes et les cretonnes.

Les prix sont trés fermes. Quant aux paiements, il n’y
plainte a faire entendre.

. - . .

a pas de

MM. Greedshields Limited nous in-

Le représentant de
lo printemps sont bonnes. Les

forme que les affaires pour
st sont plutdt lentes par suite du re-

ventes de rassortime
I6chéance du 4 octobre a

tard de la saison d’automne.

“té bonne,

* . * .

MM. W. R. Brock Co, lad,, de Montréal,
w« d'étoffes & robes ont été tris satisfaisantes
La demande pour les mar-
quant au com-
froids pour

nous disent

que les vente
pendant le mois de septembre.
chandiges du printemps est satisfaisante

merce 'assortiment, il ne faut que des temps

qu'il prenne de lactivité.

Les paiements sont hons.
§ me
Lignes de JOBS Importées
dans toutes les catégories de

| Marchandises Seches et
d'Articles de Fantaisie

Anglals, Frangais, Belges, Suisses, Autrichiens ot Allemands

L HIRSHSON & CO.,

1782 rue Notre-Dame, MONTREAL

Tél. Bell, Main 2715, Tél. Marchands, 636.
-
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RASSURTISSEZ!

Votre stock d'Articles
pour Hommes pour le

COMMERCE DES FETES

devrait étre complet
sous tous les rapports

. ol
Ay O 2ol

@ . | N AR K,

Nous pouvons vous fournir immé-

diatement ce dont vous avez

A %
+.- y besoin, et vous trouverez que nos 0 o it
HAND iqR(H’lf;) Marchandises sont la Meilleure s m [;ND

Valeur au Canada.
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The Allied Manufac turing Companies a eu I'idée anssi now
velle que pratigue d'offrir, & titre de réclame, des petites
caries de prix en couleur. Nous conseillons aux marchands
qu'ils soient clients ou non de la Compagnie, d'adresser leur
demande pour ces cartes qui Jeur seront envoybes gratuite
ment. Mentionnez towt simplement que vous avez lu ocette
offre dans “Tissus et Nouveaul "

L'adresse de 1'Allied Manufacturiug
St Plerre, Montréal

Companies est 8 Rue

MM, 1. Hirshon & Co attirent lattention du commerce sur
les marchandises sulvantes offertes en jobs: Garnitures de
fourrures, comprenant collets, boas mouchoirs et étoles :
tapis de Bruxelles robes et manteaux pour enfants; sous-
vétements

Examinez ces lignes, rien d'aussi bon A d'aussi bas prix!

———

Nous apprenons que MM. Alp. Racine & Cle v ennent de
se rendre acquéreurs de 'immeuble situe 350 Ruwe St-Paul,
attenant A leurs magasing et qu'ils occuperont A l'expiration
du bail de location actuel. Ces messieurs ont fait cette ac-
quisition dans le but d'agrandir leur établissement. Cet'?
mesure a 6té rendue néc essaire par I'augmentation constante
de leurs affaives pendant les dernidres années.

La maison A. Racine & Cie est, sans contredit, la plus pro-
gressive de toutes les maisons canadiennes-francalses dane
la ligne dela merchandise s@c he en gros. Dans ces derniéres
années elle a étendu ses affaires d'une fagon vraiment con
sidérable. Elle a actuellement des voyageurs qui parcourent
les Provinces Maritimes, 'Ontario et le Nord-Ouest.

Ce résultat est da A la sage administration de M A
ne, habilement secondé par son fils M. J. L. A. Racine

Raci-

—

Greenshields Limited.

Avec des stocks d'automne
chaque département 2t des

toujours bien assortis dans
préparatifs extraordirnires °n
fait de marchandises pour les fétes, on s'attend pour ce mois
A des affaires qui battront le record. Beaucoupde lignes de
marchandises pour le printemps sortent; et une giende par
tie des voyag:urs de cette maison sont en route
1 épartement étoffes & robes est dans i bonues
conditions pour répondre & la demande qui se prodit an su-
jet de tous les tissus populaires. Des expéditions ont été
faites et les marchandises de Priestley sont ordonncées ae
pouveau sur toute la ligne Les broadcloths, vénitlennes,
henriettas, tissus tous unis généralement, conimanient tou

jours l'attention Les soleries font de tres borucs affaires
et sont en stock bien assorti Les prix tendvut & monter et
|» maison consellle de faire un choix de bonne he

Les 6toffes lavables, pour le printemps, seian offertes

ce mols dans une variété encore plus gran'e et plus divers?
que dans les saisons antérieures, Le choix des lignes de la
Maison Greenshield a pris beaucoup de temps el d'étude, et

rptte maison pense que son assortiment d ar/icles en coton
n'st pas dépaseé en guol que ce soit. Les articies blancs
unis, tels que toile de I'Inde, mousseline de 1'Inde, lawn, Vie-

toria et de Perse, etc. seront trds en demande, principalement
aang les qualités légéres L'assortiment des ti le fan-
taisie comprend les dernidres nouvautés provenant des mal-
chés BEuropéens et Américains. On offre une variété trés
grande de mousseline suisse avac effets A pois. Les mousse-
lines présentent les dessins petits 6légants; mals ont auss
si des fleurs de dim snsions moyennes. La mousseline grena
dine et la grenadine voile sont deux autres lignes populai-
res, Les effets mercerisés de pesanteur moyenne ont une po-
sition plus forte que jamais. Quelques piqués A pols tissés
sont un bon article. La collection comprend de nombreuses
imitations en coton, d'étoffes & robes en laine.

Les indiennes pour le printemps comprennent tous les
meillenrs patrons canadiens et les indiennes anglaises de
Crum peuvent étre obtenues dans plus de mille dessins et
dans un assortiment plus grand que jamais avparavant.

Le département “E" tient de nouveau ia premidre place
avec un assortiment magnifique de lignes fabriquées spécla
lement pour les jours de fétes; ces lignes comprennent les
effets les plus nouveaux en mouchoirs, en parapluies, en ru-
bans, ete. Les stocks sont bien assortls, et les ordres par la
malle recevront une prompte attention. On offre quelques
jobs en mouchoirs brodés et ourlés. Les stocks de bonnete-
rie et de sous vétements pour l'automne sont trég bien as-
gortis, et les ordres de répétition recevroni toute notre at-
tention. Les lignes pour le printemps sont offertes malnte
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pant au commerce, et les acheteurs judicieux trouveront 1
de nombreux numéros avantageux. 1'idée émise par cette
maison de la création de comptoirs & 5 et A 10c. a de nom-
breux partisans, et les détailleurs ne devraient pas manquer
d'obtenir des listes de lignes & détailler & ces Drix. Un
comptoir vendant des marchandises A ces prix est toujours
un faiseur d'argent, et les lignes de la Maison Greenshield
comprennent les meilleurs choix d'articles de tablette et
da bimbeloterie.

Le dépariemeut des warchandises * de tablette regorge
darticles destinés A étre vendus pour les fétas dans diffé
rentes lignes de marchandises de fantaisie et de bimbelota-
rie. Dans les ceintures et les peignes, on peut voir les dernid-
res idées de manufacture et de dessin, et les choix qu'a fait
]a maison sont trés heureux. On peut se procurer tout ce
que l'on veut dans le département des articles en cuir, ¥
comprisg les sacs “enveloppe,” “vanity” et “automobile”. Le
stock est complet depuis les plus petits bibelots jusqu'aux
articles les plus grands, La bijouterie & prix populaires com
prend une collection compldte d'épingles A chapeaux, épin-
gles de fantaiste, boutons de col et de manchettes, sets de bou-
tons & chemisettes, elc. Lesmarghandises parlent pour elle-
mémes, et Ja maison demande aux marchands de faire leur
choix de bonne heure

Les golfers, les blouses, les sweaters, ete.
vent étre obtenus immédiatement, et l'assortiment de nou-
veautés tricotées est toujours intact. le département des
fournitures pour hommes a une collection de cravates fai-
tes spécialement pour les fétes ot contient tous les articles
de vente courante. Lies sous-vétements et la bouneterie pour le
printemps sont maintenant sur la route et les ondres ar-
rivent assez bien.

Les vétements confectionnés de Ja marque “Shield” se
placent toujours en avant. Mr. Symington, 'habile gérant,
offre maintenant les lignes de la maison dans les Provinces
Maritimes Quelques numéros spéciaux intéressants sont emn
offre. 1'6étage principal est toujours bien assorti avec une
collection supérieure de flanellettes, etc. Les prix sont fer-
mes et la maison consaille de faire un choix de bonme heure.
Le département de cotonnades donne le méme conseil en ce
qui regarde les cotons blancs et Acrus, les coutils & matelas,
les toiles pour draps de lit, les denims, etc. 1

tricotés peu-
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[ GEO. M. HEES, SON & (0.

Outre les Stores de Chassis et Articles pour Stores
de iLoute sorte, en piéces, montés sur rouleaux a
ressort, garnis de Dentelle, de Franges ou décorés ;
outre les Poles et Garnitures pour Rideaux, Plaques,
d’Escalier et Articles en Métal, nous manufacturons
et importons aussi des Rideaux en Dentelle, des
Rideaux en Tapestry et en Chenille et des Dessus de
Tables, des Housses pour Lits de Repos et pour Meubles,
des Portiéres et Draperies, des Soieries et Burlaps
pour Tentures, des Peluches de soie et de Coton, et un
Stock général de Fournitures pour Meubliers. .

Beaucoup des Marchandises ci-dessus proviennent
de nos métiers de Valleyfield, P. Q. Nous tenons un
Stock immense de ces Marchandises, et nous exécu-
tons tous les ordres rapidement. .

¥s Nous faisons une spécialité de Rideaux de Dentelle,
aux prix de 20c. a $15 00 la paire.

N.B.—Ces marchandises sont vendues a un prix qui procure de gros proflt.'s au detailleur.

Geo. H. Hees, Son & Co.

LIMITED.

71 BAY ST, TORONTO.
ENTREPOT: No. 20, rue St-Hélene, MONTREAL.
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The W. R. Brock Company Limited
Le département des étoffes & robes de Brock offre un as
wmmnm de vénitiennes spéciales de couleur A détailler A

, et une lign AX" 2 de velveteen & Her & Bl
ces deux lignes sont des “leaders Envoyez votre ordre
avant qu'il y ait encombrement. Une jo velveteen 24" de

couleur, finie chiffon, & détailler & $1.00 est un article re
marguable dans ce département

Les marchands qui cherchent une bonne serge vécuna ver
ront que AM 33 44" fera leur affaire Celte l1gpe est exclusi
ve A la Brock Co. et est offerte dans une grande variée de
couleurs

Dans la peau de soie noire, une ligne & détalller s
digne d'upe mention trés spécialc Demandez A& le e. qu'el
le vous envole un échantillon et jugez par vous méme

Dans le département des pages pour hommes, la véni
tierre TBI & détalller & $1.25 bien que prix alent été
avancés récemment, est un fort favori le gérant rap
porte qu'il y a augmentation de ventes pour cette ligne

Log fameuses italiennes “Ravenswing” & détailler de 3bc
2 $1.50 se maintiennent toujours bien el la ligne promet de
devenir un des articles de vente courante dans le commerce
des doublures. les étoffes croisées Beatrice se maintien
pent aussl bien et sont offertes en beaucoup de qualités va
riées

Dans les pour maricaux de fantalsie et les draps
“Covert”, 1 est comme d’habitude complet et bien
choisi, et les mu sont les plus bas. Au troisidme étage, les
lainages tricotés tiennent la premiére place Les sets pour
enfants consistant en tuques, ceinturcs et mitaines peuvent
étre obtenus A tous les prix, et des capelines, deg chaussons
d'enfants, des capuchons, etc, ete. sont aussi offerts Un
joli lot de boas en fourrure a détatller de 25 & 76¢. chacun
est un des traits caractéristiques et, & ce prix, on se les dis
putera. Un joli capuchon tricoté a détailler A 40c occupe
aussi une place trés en avant parmi les nombreuses bonnes
valeurs offertcs

Pour le marchand qui tient des vétements d'enfants, il
peut obtenir une jolie ligre de capuchons en peau d'ours
(Bearskin) qui se détalllen: de 50c. & $1.35 et des mitaines
assorties aux capuchons sont aussi en vente

La demand pour leg blouses de jen de golf promet d'é¢
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tre encore plus grande que celle de l'année dernidre, et les
marchands de gros trouvent partout qu'il est excessivement
difficile d'exécuter leurs ordres La Cie Brock a jusqu el
un stock assez bon, mais il s'épuise trés vite el ceux qui don
neront leurs ordres de bonne heure seront les mieux servis
Dans les mouchoirs pour dames, les marchands uurum beau
coup A faire avant a|||m plh\rll! 4'0..!1)(] Seller” & 90c la
donzaine “Cracker Jack” & $1.60 “Suvap” a $1.10 * onder” &
Ces mouchoirs sont en cartons de cing douzalnes A&
l'exception de “Seller” qui est par jot de dix douzaines. Les
patrong sont tous assortis et, comme nous l'avons dit au
paravant, il est trés difficile de surpasser ces lignes.

Une autre jolle chose pour les dames est un col en toile
brodée [quelgue chose de nouveau] et les dames aiment les
nouv-lleg choses

Dans les dessus de coussins, les lignes en tapisserie & 50¢
chacune ont une bonne vente et quelqus dessing trés attray
ants sont offerts. Une des nouveautés dans le stock des
coussins, au troisiéme étage, c« ste.en un dessin japonais
se détaillant & $1.00. Les dessus de coussins forment une
bonne ligne pour votre comptoir des nouveautés. Si vous
voulez une ligne réguliere & b0c de dessus de coussins se dé.
ta'llant & 50¢, écrivez an départem~nt * pour avoir de plus
amples informations. C'est une merveille

Naturellement, les articles de cou pour dawes ront de la
derniere nouveauté, et beaucoup des dessins trés jolis repré-
sentés dars le “Review” de temps & autre sont en mains

lLes ceintures “Buster Brown” sont un article remarqua
ble dans ce stock de ceintures de Brock, e tvous pouvez
trouver nulle part un stock plus grand ou plus complet

Les rugs de Moravie faits A la main s'épuisent & peu prés
comme on &'v attendait, et les acheteurs ont exprimé chaque
fols leur satisfaction de cette ligne. Les prix ne peuvent
pas étre améliorés et ils sont juste ce qu'i Ifaut pour vous per-
mettre de détailler les marchandises profitablement & un
prix populaire,

Le département des comfections offre quelques oce asions
en jupes de frieze & détailler de $1.76 5.00 chacune—la
mellleure occasion qui ait jamais été offerte par la Brock
Co. dans cette ligne et juste ce qu'il faut nuur I'hiver. Une
trdg jolie ligne de jupes en tweed & détaillc r & $7.00 chacune
est augsi 4 remarquer dans ce département, et une vénitien

REGISTERED

Manufacturiers en
gros de

LITS en CUIVRE et en FER,
SOMMIERS & *“I'éprouve de la
Vermine,” Matelas, Orei le
de Plume, Couvre-pieds.

The d6a) BoAding 00,, Limited st woce

MANUFACTURES A

TORONTO,

MONTREAL, WINNIPEG.

OUATE EN PAQUETS

Garantie l'\l'"lllli‘ nh- l||» et d mllrl'I matiéres o
OUATE DE COTON:
“NORTH STAR,” “CRESCENT,” “PEARL.”
La qualité, pour cette sa'son, est encore nmn.-ur.- que jamnis
C'est la meilleure pour le prix, Fabriq av y coton pur

s de déchets I)Mnnnl oz Ja Ouate en pac u-|~ “North Star,
rescent et Pear! I :

ROBERT HENDERSON & CO.,
MONTREAL.
JAMES STANBURY & CO.,, - - TORONTO
Agents de Vente.

Hamilton Cotton Co.,

HAMILTON

MARQUE “STAR"”

Rideaux en Chenille, Portiéres et Tapis de Table.

Tapis de Table de Fautaisie et Unis, dans les
grandeurs suivantes :

4.4, 6.4, 8.4, 10 4, 124
Rideaux et Portidres dans les largeurs suivantes :
33" 34, 36" 40" 44" 48, 66,7 72,
et dans toute longueur désirée.

MARQUE “‘IMPERIAL"”

Une qualité de Rideaux Uuis et Pecants, ayant
une apparence trés riche,

Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessins pour le
Commerce du Printemps.

AGENT POUR LA VENTE : se—

W. B. STEWART

11 Front St. East, - TORONTO, Ont.
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Automobiles -

ecauville

(RS 2 |

.

|
|
| -
La voiture
de choix

des
Connaisscurs

|
|

Garantle

pour

365 jours

Les Machines les plus parfaites au monde.

Tous ceux que cela intéresse devraient venir les voir au

Dictoria Jkating Rink

ENTREE PAR LA RUE STANLEY, EN
ARRIERE DE L'HOTEL WINDSOR.

Livraison Immediate.

Canadian Motor Car Company
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ETIQUETTE BISHOP

Est la protection de tout marchand et de tout
acheteur de Robes de Fourrure et de Man-
teaux de Fourrure, . e

|

de Fourrures BISHOP

Sont éprouvés et on peut s'y fier. Vendez des
marchandises portant une marque — des mar-
chandises de qualité reconnue Cherchez I'Eti-
quette Bishop. Si vous ne la trouvez pas, ne
prenez pas les marchandises. v 8 a0 ®

|
‘] Les Robes et Manteaux
i
1

DONNEZ UN ORDRE A VOTRE MARCHAND DE CROS.

»: The J. H. Bishop Co’y,

SANDWICH, Ont.

Wyandotte, Mich. 854 Broadway, New-York. Tientsin, Chine

JOHN FISHER, SON & €0, § ae’peau ae 2

LAINAGES

Fournitures pour Taillenrs

EN GROS

Angle Gavee Victovia

ET

et Bue Saint-Facques,

76 Bay St.

55-37 Bue Dalhousic, Queber.

y

ET

=« Toronto. [

= abontreal

.
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Les Gants

133t

PEWNY

———— Sont les Gants ==

dont chaque paire est accompagnée
d’une garantie.

L ]

Vous ne courez aucun
risque en les vendant.

L I

NOUS SOMMES LES SEULS AGENTS

Greenshields Limited,

MONTREAL
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Les hommes corpulents deman-
dent de grandes Chemises.

CELA EXPLIQUE LE SUCCES DE

COLOSSUS

Lia plus Grande Chemise qui soit faite

Ajoutez aux dimensions la qua-
lité et le fini qui caractérisent
cette chemise et vous avez les

o
»

b &
®
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trois facteurs importants deman-
dés par le commerce—et le tout
a4 un prix raisonnable. Matériel
de qualité supérieure et dessins
attrayants. Fini de premiere
classeavecdoublepiqure partout.

| B

En Stock dans le Commerce de Gros.

Demandez A voir des Echantillons.

POUR ETRE SUR D'UNE LIVRAISON DE BONNE
====HEURE, ORDONNEZ MAINTENANT,———

R
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ne dans toutes les muances & détailler & $1.00 se vend fa
cilement

Les manteaux imperméables pour dames ont aussi une
bonne vente et on offre des lignes dont le prix varie de $3.00
a $10.00

Blouse Delaine Fantaisie “No 50"
Pour le Printemps de 1906
Présentée par Debenham, Caldecott & Co., Montréal

Le “Delineator” pour Novembre

Avec ses sections en couleurs consacrées A la mode et aux
annonces, le “Delineator” du mois de Novembre a une appa
rence des plus attrayantes. Les modes d’automne occupent
une grande place dans ce numéro; elles sont illustrées ot dé-
erites en détail et commentées par des auteurs qui font auto
rité dans les questions de vétements, tels que Helen Berke-
JeydLoyd et Bdonard La Fontaine. La table des matiéres con-
tient, parmi les nombreux sujels intéressants, un article, qui
est le second de deux articles sur “Bducation for Life
through Living," par le docteur Wm. H. Maxwell; cet article
déorit la routine d'une grande école publique. L'article “A
Run in Ireland” est une délicieuse esquisse de voyage par
Seumas MacManus, I'auteur Irlandais bien connu. N. Hudson
Moore donne une 6étude sur “Tables and Sideboards,” dans
la partie intitulée “The Collector's Manual,” et le doctenr
Grace Peckham Murray fournit un article intitulé “The
Child's Dress.” “The Romance of a Gospel Singer” est un
article de saison décrivant quelques faits intéressants surla
vie de M. Charles M. Alexander, Je revivaliste. Le roman de
Albert Bigelow Paine, “The Luck Piece” est terminé dans
ce numéro et celui intitulé “At Spinster Farm” par Helen
M. Winslow, y est continué, Une charmante histoire de la vie
d'un garcon, intitulée “The Exaltation of William Henry”,
est due A la plume de Herminie Templeton. Les différents
chapitres de ce numéro offrent un grand intérét aux ména
géres, et la jeunesse trouvera de I'amusement dans les con-
tes et les passetemps contenus dans ce numéro,

Nouvel Edifice & Toronto.

On a commencé les travaux, pour la construction, rue Bay,
du nouvel établissement de MM. Geo. H. Hees, Son & Co.
Limited. le terrain sur lequel cet établissement sera situé
mesure 37 pieds rue Bay et 108 sur la rue Piper, la nouvelle
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rue qui vient d'étre ouverte A la circulation entre les &ta-
biissements de Brock et de Gordon McKay

La nouvelle construction aura 3 étages, & part le sous-sol,
et sera en brigue rouge comprimée, en acier et en pierre
d'Indiana. Lorsqu'elle sera terminée, elle sera occupfe par
la maison George H. Hees Son & Co., Limited

i —
Blouse Delaine Fantaisie “No 74"
Pour le Printemps de 1906
Présentée par Debenham, Caldecott & Co., Montréal.

PERSONNEL

-M. Geo, L. Cains, de la Greenshields Limited, vient de
partir pour Vancouver. A son retour, il passera quelques
jours & Winnipeg

M.O. Trépanier, antrefois do la maison Scroggie, vient
d'entrer chez MM, Geo, H. Hees, Son & Co, de Montréal, en
qualité de voyageur pour la ville de Montréal

M. Neshitt Jobin, voyageur de la North Western Fur Mfg
Co, vient de parcourir les Cantons de I'EBst. 1l partira au
commencement de Novembre pour I'Ontario

M. Geo, B. Fraser, de MM. Greenshieldsy Limited, est de
retour & Montréal, aprés avoir passé deux mois en Burope.

M. O. Letourneau, de MM, A. McDougall & Co, est actuel-
lement & Atlantic City o il prend quelques semaines de re-
POS.

—M. J. L. A. Racine fera prochainement un voyage d'affai-
res 4 Ottawa et Québec

—M. C. X. Tranchemontagne visitera Québec 4 la fin du
mois d'Octobre.

—M. Geo, Giroux, de la maison E. O. Barrette & Cie, vient
de visiter la ville de Québec avec l'assortiment des cravates
de la Niagara Neckwear Co.

—M. F. J. Bernier, de la malson C. X. Tranchemontagne,
visite actuellement les Cantons de 1'Est.

—M. A. 0. Morin est parti pour un voyage d'affaires en Bu-
rope par le Str. “Canada” quia quitté Montréal le 14 Qcto-
hre. .

—Noug apprenons de bonne source, que M. J. 0. Gareau,
le marchand de détail bien connu, abandonnera le commerce
de nouveautés dans le courant du mois de Janvier.
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Au Commerce
de la Ville

M. Nap. Minguy a 'honneur de prier tous les mar
chands tailleurs de la Ville et de la banlieue de Montréal

de ne pas acheter leurs doublures en fourrures, Mouton
de Perse, Vison et Lontre avant d'avoir visité I'établis
sement de la North Western Fue Mfg. Co, qui a une

ligne compléte de fourrures & des qualités et i des prix
qui satisteront tous les acheteurs

M. Jos, Gauthier a commencé & visiter le  commerce
de la Ville,

Au Commerce ’
de la_Campagne é.q‘ :

Ne placez pas vos ordres en fourruares
avant d'avoir recu la visite de M. Pantaléon

Jonin qui commencera sa tournée en No
vembre avee les lignes les plus complites
de fourrures,

The North Western Fur M''g (o.

LE 393 Rue St-Paul,

MONTREAL.
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L'intention de M. Gareau serait soit d'entrer dans le com
merce de gros ou dans l'industrie

—M. F. X. D. de Grandpré, gérant de la maison Debenham,
Caldecott & Co. de Montréal, vient de passer plusieurs jours
4 New-York pour les besoins de son commerce

M. G. Sym on, chef du département des confections

de MM. Greenshields, Ltd, fait actuellement une tournée d'af
faires dans leg Provinces Maritimes

M. G v d étre chargé de la direction du
departemer elles et rideaux de la maison Brophy
Cains 1L1d

président de la W. R. Brock Co Lud
Toronto aprés avolir passé une partie du mois
. sptembre dans les Provinces Maritimes. M. Broek fait
|mll|. du burean de direction de la Dominion Coal Co et de
la Dowinion Iron & Steel Co

M. I. Mishkin vient de passer une semaine & New-York
dans le but de se rendre compte des derniéres modes dans les
blouses de sole

M. Stapleton Caldecott est de retfour & Toronto aprés un
voyage & Londres. M, Caldecott dirige la maison Debenham
Caldecott & Co, de Toronto

ol. A. W, Cochrane, chef du département des ventes de
la Dominion Textile Co, Ltd, visite actuellement

les mar
chés europée

M. R. M. Cassels, autrefols gérantdela Stratford Cloth
ing Co, est entré chez MM. Mark Fisher, Sons & Co en qua
lté de représentant pour le district de Hamilton

<M. T. P. Willlams, gérant du département des tapis et
prélarts de MM. Greenshields Litd, visite le commerce de
des échauntillons pour k2 commerce du Prin

~M. B. B. Crouyn, de MM. W. R. Brock 1ad, Toronto,

, est
de retour au Canada aprés un voyag

d'affaires en Europe
M. E. Foster, de MM. Tooke Bros, Ltd, vient de faire
voyage d'affaires dans 1'Ontario.

un

M. M. James Brophy ¢t M. Jos. N. Rousseau, de MM. Bro-
phy Cains lad, viennent de faire un voyage d'affaires & Qué
e

NOUVEAUTES

M. B. Tooke, président de MM. Tooke Bros IAd, est de
retour & Montiéal depuis le commencement de Septembre. M
Tooke a passé trolg mois en Europe & visiter les principaux
marchés de I'Angleterre, de la France, de "Allemagne et de
ia Suisse

M. C. Garlépy, représentant la maison John Fisher, Son
& o, visite actuellement le district du Nord

M. A. D. Kyle, de MM. Kyle, Cheesbrough & Co, vient
de faire un voyage d'atfaires & New-York

M. H. Sansfagon, voyageur de MM. John Fisher, Son &
Co, est actuellement dans le Disirict de Chicoutimi avec les
échantillons pour le Printemps 1906

M. J. M, Orkin, de MM. Chaleyer et Orkin, partira pour
un voya d'achats en Burope dans la premiére partie du
mois de Novempre

M. Geo. Lamothe, représentant de MM. John Fisher,
Son & Co dans le district de Québec a tout derniérement fai
une tournée d'affaires dans la Beauce

M. Fred 1. Cains, de MM. Brophy Caing Ltd, vient de
faire un voyage d'affaires A& Toronto.

M. J. H. Palmer, acheteur de MM. Debenham Caldecott
& Co, de Momtréal, qui vient de séjourner pendant deux mois
en Burope sera de retour & la fin du mois courant

M. W. B. Hurd, représentant au Canada d> MM. Rey
nier fréres, fabricants de gants & Grenoble, a tout récem
ment visité la ville de Québec. 1l fait actuellement une tour-
née d'affaires dans la partie onest de 1'Ontario

MM. Adam et Arséne Lamy, marchands de nouveautés,
M. Nap. Prévost, manufacturier, ainsi que MM. J. N. Bros
sard et M. Louis Lafon de la maison Brophy Cains Ltd, ont
passé plusieurs jours & New-York la semaine derniére

M. J. A. Harris, acheteur du département des articles
de fantaisie de la maison Brophy Cains 1.td, vient de faire
un voyage d’affaires & New-York

—M. F. J. Fortier, représentant MM. Debenham, Caldecott

& Co, visite actuellement la vallée de l'vutawa avec l'as-
sortiment pour le Printemps

D@ OETOEECOHEOIEODED®

y ARLINGTON

@ Faux-Cols, Manchettes, etc., & ’epreuve de I’eau.

\ T BADE
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Supérieurs aux articles en toile.

Ils sont de la fabrication la plus parfaite.

Le plus grand assortiment
de styles et de qualités.

EN VENTE DANS TOUTES LES MAISONS DE GROS,

Agent pour I'Est: DUNCAN BELL, - -

Montréal.

Agent pour1'Quest: JOHN A. CHANTLER, Toronto, Can.

OFOFOECOHEORDIEROD®

En avez-vous en stock? 8i non, pourquoi pas? 8

W

B . al
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EVOLUTION

C'est, un bon, long et complet voyage, colui-la, n'est-ce pas?
Comme le voyage finit bien =il finit par les

GANTS MOCHO DE STOREY

Tous les Gants Mocho ont la méme orieine; mais ils ne suivent
pas tous lo méme chemin, Telle est la diffy Ceux do Storey
suivent le bon chemin ; ils font un bon | sont Klégants el
donnent Satisfaction. 'est pourguoi ils ne desappointent jamanis.
Trente any d'experience davs Ja fabrication des Gant WHO.
Trente avs de satisfuotion pour lo public.  Nous faisons
timent complet d'articles posants, non surpassés povr Ja val
les Mitaines et Mocassine, guisont aussi ¢ wés par ln confiance
qu'on pout lour nccorder. " Kowus nvons loa id lox modes les plus
nouvelles, et notre v presentant anra le plais
Cela vous paicra de le voir, lui et ses échanti lons,

W. H. STOREY & SON, Limited

Les Gantiers du Canaca, - ACTON, ONT

vous rendre visite

Andrew H. McDowell
IMPORTATEUR ot COMMISSIONNAIRE

40-42, Rue St-Antoine
———MONTREAL

-

Fils de Soie et Fils Mercerisés, Fil de Coton sur Bobine,
ete, Lainages, Tweeds, Serges, Doublures, Bonneterie
et Sous-Vatements,
e
8i vous n'étes pas un de nos Clients, de-
mandez-nous nos prix et des éohantillons.

Jous - Vetements

DE

atson

Saison du Printemps 1906

Nos représentants sont
maintenant en  route
offtant un assortiment
complet de Sous-Vete
ments  de  Printeraps

dans toutes les variéiés

ATTENDEZ - LES
| A, S ——— A —
S A

A. L. GILPIN,
Agent pour Quebec,
232, RUE McGILL,
Montreal.

Watson Manufacturing Co, Limited, Paris, Ont.
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LA PEAU, LE CULR ET LA FOURRURE

(Conférence de M, O, Daboust, chimiste).

Voili trois mots qui sont aussi vieux que I monde; la

legende nous apprend qu'Adam et Eve, lorsqu’ils furent

chassés du paradis terrestre pour avoln mordu  dans la

pomme, gapercurent qu'ils étaient nus De la a se vetir

il W'y avait quiun pas, il fut vite franchi ef nos premiers
parents s‘emparant de In déponille des animaux qu'ils
avaient tués pour apaiser leur faim, &'en firent des vite-
mais quelle fourrure!

ments.  La fourrure éait inventee,

Aussi pen a peu le progres s développant, 'homme cesse
de se vétir de peanx de hites, le lin, le chanvi la laine

sont filés et tissés, on fait des nuances servant a désigner
les divers ordres de la hiérarchie sociale et pendant long
temps la fourrure fut presguc abandonné

Gird

tigtiques apportés a la preparation des

e d Dhabileté de nos fourreurs, grice aux soins ar

fourrures, celles-ci
ont repris la vogue qu'elles semblaient avoir perdue et la
fourrure qui, chez les peuples primitifs. chez les penples
peu développés que nous rencontrons de nos jours, la four-
rure qui était Papanage de colui qui se trouvait dans le dé-
nfiment le plus complet est devenue un objet de Tuxe et
aussi, grice i la complicité de notre ami le lapin, compli-
cité bien involontaire, un ohjet de grande consonmation
Qu'est-ce que la fourrure, cest la déponille de 'animal
rendue imputrescible
Examinons cette dépouille, nous  voyons qu'elle est
constituée de deux parties, la peau et le poil.  Un examen
plug attentif nous fera constater que ce poil est formé de

deux variétés distinetes: 1'une formée de poils longs, ri-

ET NOUVEAUTES

gides, qui constitue le jars, Pautre formée de poils plus
courts, plus finsg, plus soyeux et qui est la bourre ou le
duvet. Nous verrons que dans la préparation des fourru-

res les deux parties du poil peuvent avoir leur importance.

La peau.

Cetle
examen superficiel parait formdée d'une partie extérieure

Voyons maintenant la peau peau soumise i un

ot d'une partie imterieure faisons maintenant une coupe
de cotte peau ef examinons-la au microscope, nous cons-
tatons qu'elle est constituée par deux parties distinctes
Pune extérieure peu développée, ¢'est I'épiderme, T'autre
intéricure plus importante, c'est le derme,

Examinons d’abord le derme, nous constaterons qu'il
ost composé de cellules et de fibres. Les cellules de formes
anguleuses sont appelées cellules étoilées;  les fibres sont
de denx sortes, les unes réunics en faisceanx et comme ser-
rées de loin en loin par une sorte de lien: ce sont les fi-
hres conjonetives, les autres s

w, isolées, quelquefois
arborescentes: co sont les fibres élastiques, parmi ces cel-

lules et cos fibres sont disséminées des cellules adipeuses,

dire de la graissc

Lo derme est séparé de P'épiderme par une membrane

Au-

dessus do cotte membrane se tronvent des cellules de for-

qui porte le nom de memhrane vitrée ou hyaline,

me polygonale et qui sont le Tien A'une vie active; ce sont
log collules de Malpighi, ces cellules au fur et & mesure
&)
plus aplaties, vivent d'une vie beancoup moing active que
collog de Uintérieur, puig elles se desquament, c’est-a-dire
g'effritent, se dispersent,

qu'on s'approche de la partie extérieure de 'épiderme sont

s
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Laine & '.'I'._'r:l.cot.er
BEE HIVE

Fabriquée par—<—=

J. & J. BALDWIN

% Les plus anciennement établis et les plus grands Fillateurs dans

TOUS LES GENRES DE LAINE A TRICOTER
CONNUS DANS TOUT LE MONDE CIVILISE

(Ruche d'Abeilles)

& PARTNERS, Limited,
HALIFAX, Angl.

Nouvelles qualités:
EN GROS SEULEMENT.

Laine Fine d'Ecosse Laine Fine Mérinos Andalousie

Laine Tordue Laine Souple A Tricoter Laine de Cocons et d'Eider

Laine Fine Petticoat Laines A Gilets, Laines Soyeuses vorine

Laine Mérinos Souple & Gilets Toison

Laine Fine de Berlin Lady Betty Dresde

Laine Fine Balmoral Shetland Laine A Raccommoder
Toutes de la marque * Bee Hive"; aussi laine fine d'Ecosse A Lettre AGENT:

ouge BB.
lp‘chlznont adaptées pour 1o tricot & la main et & la machine,
Nous prétendons qu'elles donuent un meilieur rendement et
durent plus longtemps que n'importe guelle autre marqae.
Laines Cocon, Ivorine et Eider ““Bee dive.
DEMANDEZ DES ECHANTILLONS.

DUNCAN BELL,

MONTREAL et TORONTO.

WY v v v
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HIVER 1906

Tne Gnina & Japan Siik Go., Ltd

TORONTO, 77 Bay St., MONTREAL, 290 St-Jacques
et YOKONAMA, Japon ———

IMPORTATEURS ET MARCHANDS EN GROS DE

Soies e Pesanteurs, Largours et Coulears

Manteaux en Frieze, Drap, etc.
Collerettes et Manteaux
doubles en Fourrure, Jupes en
Drap. Tweeds, etc.
Costumes Noirs et de Couleur.

Arrm‘ol continuels dollouvnuho en
Marchan J de Fantaisi

v

—YENEZ NOUS VOIR.

TOUS LES MODELES LES PLUS NOUVEAUX

[.]
=
i Special : S

LES MARGHANDISES, *owr sioncs i~ GONFIANGE

Le nom du fabricant ext une garantic de Mained'(Euvre
asse, de Style, d'Ajustage et de "

ECHANTILLONS SOUMIS SUR DEMANDE, 81
de Premiere

LES VOYAGEURS TAKDAIENT A VOUS VOIR

Phones : Bell Est 2603, Marchands, 322,

Lluque Blouse que nous faisons se vend blen, C'est en
le mangeant connait la qualité du po .m-u
Nuu- wndnn- nln l-lle chaque lour. Alnsiferes

PLOUSES ENSOIE DE CONFIANCE

Jos. Lamoureux

(78 Rue Montcalm -  MONTREAL.
000000000008

FAITES PAR

. MISHKIN & C0., o= zeiniioene.

NO; Yersotre i *‘MARQUE MAPLE LEAF "

09000089°9000099980°@8EECEELE

:
E
L

¥Le COQUET  _ga”i/s -

Le plus complet des Journanx de Modes

MEMBRE DU JURY — HORS CONCOURS
38

Texte illustré— Gravures coloriees ot
Patrons coupes dans tous les numéros

LesSilhouettes Parisiennes
Edition de grand luxe
7 mois par an{ 3 mols Hiver 44 fr
80 francs. {4 — Eé 48 1r
Journal mensnel — lo 1%
12 gravares colorides — 1 texte illustre
1 patron_decoupé

PARIS - FIGURINE
JOURNAL DE MODES
DECX KDITIONS, — Texte illustré, Imnrl.m coloriées
ot Patrons compés dans tons les numéros
PARAIT LS 1 kT 15, B8 BT &4 ¥R, PAR AN

| Le JOURNAL DES MODISTES

| Paralt le 1 de chaque mols
| Edition franaise ou étrangire en six langues, 18 fr. par an

LE JOURNAL DES LINGERES
Parait le 197 de ohugue mols, — Un an....
Avee une gravure coloride de 5 chapoanz. . ... 10::

*{ Parait en 7 éditions, heldomadaires
ﬂ et bimensuelles de 43 4 66 fr, paran

Maple Leaf Brand

BAS, DEMI-BAS, BAS DE DESSUS ET BELLES MITAINES
Pour le de détall

Ne manquez pas de voir les échautillons de notre marqu
bl.n connue avant de donner notre ordre pour | -umm
906,

TI\o Coderich Knitting Co., Limited, Goderich, Ont.

ETABLIE EN I8as.
J. E. LEWITT, . Gérant,

dla
Di ection M™ A AL-IRT 6, rue l‘lllrl PARIS, 2 Arr.

i

A. L. GILPIN, Agent de vente pmlrln Province de Québeo,
22 Vietoria Chambers, 232 rue McGill, MONTREAL.
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8i nous étudions sur des foetus pris & différentes épo-  les conditions convenahles ou soumett ns-la i Vaction de
ques les modifications subies par la peau, nous constatons — certain réactifs de fac létruire la couche de Malpighi,
que 'épiderme et le derme forment a lébut deux conelu epiderme et a T i en font partie guittera
i peu pres paralieles Au fur et & mesure que Panimal  la pean on plutin erme pendant que la membrane vi-
grandit, une modification se fmt dm Iepiderme 1 trée ou membrar ne pl robuste restera
gonflement se produit repoussant le derme ef implan L épiderme détruit nous reste le cuir, ¢est-d-dire le
tant pour ainsi dire sous forme de vesicules Cette ve derme dont Ia nhran trée formera la fleur Cette
cule se creuse of donne naissance a4 un poil ! ran 1 Honnde He constitue e

Autour de ce poil et dans le eanal pileax viennent i rain de la p it avee la nature de animal.
boucher des glandes séhacées, chargées de fournir i la peau chin i est un corps que l¢
la matitre grasse dont elle a besoin pour conserver sa ol dérent comme une substance a la fois acide
plesse ost-d-dire susceptible de se combiner avee les

Dans la peau d'autres glandes se forment & leur tour ef la chaux, comme alumine ou loxyde de
vont séeréter la sueur, ce sont les glandes sudoripares chrome ou avee los acides comme Pacide sulfurique et les

Théorie de Uépilage tanin

Nous connaigsons done maintenant la constitution ana \insi que nous venons de le voir, Ia peau contient des
temique de la peau, si nous ajoutons que log cellules de  @léments stables ot des éléments moins stables les uns,
Malpighi sont tres délicates et gue, sous | influence de cer los cellules. peuvent étre détruits assez facilement ; les
taines substances elles se désorganisent, nous connaitrons — autres, les fiby peuvent subsister aprés la destruction
les raisons auxquelles il faut’ attribuer le phénomend de partielle des eellule
Iépilage Cos propriétés se retronvent & la fois dans I'épiderme

Supposons qu'il nous arrive de nous hriler, sous Pin- ot dans lo derme.  Dans Pépiderme, clles président & 1%
fluence de la chalenr, les cellules de Malpighi se dése pilage, dans le derme elles permettent, en erensant la peau
nisent, se transforment en un liquide qui vient soulever la  (comme on dit en term de métier) par Paction des con-
couche extéricure et former une ampoul Eh bien, an flits. de donner an cuir la souplosse reguise
lien de briler la peau, abandonnons-la i elle-méme dans (A suivre)

|t e St

La Maison a pour prin PRINTEMPS Iguﬁ Une race doit étre
cipe de ne mettre en
t a

vente, méme aux prix
les plus réduite, que des
marchandises de premier gnes.

ahie ot ae e wone | Adpgssog-vons 4 nolpg Maison pour fous oS achals | vowon ruru e
—————
¢, vous aurez découvert le chemin du Suceds.

Nos voyageurs sont actuellement en route avec les plus hautes
nouveautés pour le Printemps 1906 et 'assortiment
pour I'’Automne 1905,

Draperies Anglaises et écossaises
g Tissus a Pardessus Unis et de Fantaisie .yt s

pour les véritables intéréts
de ln Patrie.

VOYEZ NOS

Fournitures en tous genres pour Tailleurs
DEMANDEZ A VOIR NOS

Vecunas, Cheviots et Serges Noirs:

Notre Spécialité. CARTIER

Cela vous paiera d'examiner nos marchandises sous le rapport de la e e

Nouveauté, de la Variété, de la Qualité et des Prix, avant
de donner vos commandes.

LAFONTAINE

Aftirmons nos droits

ATTENDEZ NOS VOYACEURS OU, A LEUR DEFAUT, ECRIVEZ-NOUS :

C. X. TRANCHEMONTAGNE

S 315, RUE SAINT-PAUL -
::‘1‘...7:- négliger nos MONTRp G b 4 ‘Emyloynm notnt\l‘nrlh
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LES SOUS-VETEMENTS HARRIS & COMPANY, LimiTep.

“«Ceetes’ pir e

Irrétrécissables, S-nllp]t'.\, lfl.l\liqlh'\
conservent leur forme jusqu'a ce qu'ils
soient hors de service. Nous pouvons
expédier promptement cette ligne.
Nous pouvons aussi faire livraison
immédiate de .

N5 The 0o Way
<0

N “o[ M“ﬂ w

Corps, Calegons, Maillots, et | | ETOFFES A COSTUMES
Combinaisons a cotes, d'un ajus- POUR L'AUTOMNE
tage parfait, pour Dames et Par Vintermédiaire de notre représentant,

ous offrons des assort ents complets d'e
Enfants. s e o
pour Etoffes i Costumes de Dames, Nou
E—— veaux tissus attrayants pour répondre an
changement. de styles.  Ces marchandises
feront un usage satisfaisant, et vous devriez

The C. Turnbull Co., . * "

LIMITED Agents de vente

DIGNUM & MONYPENNY
GALT, ONT., CANADA. TORONTO - MONTREAL

TWEEDS ET FOURNITURES POUR TAILLEURS

AU COMFLET
Le plus grand Assortiment que nous ayons iamais eu.

Nous avons maintenant en mains tous nos échantillons
pour le commerce et tous nos voyageurs sont mi vntenant
sur leurs routes respectives avec h\ éehantillons du .

PRINTEMPS 1906

Notre assortiment de DA RISITIANDISES
DA TTTOMITE est complet malgré que nos
ventes aient ¢té plus considérables que  d'habitude.

VOTRE VISITE

Nous invitons cordialement MM. les Tailleurs & nous rendre visite et A examiner nos marchan-
dises ou A demander NOS ECHANTILLONS qui sont toujours i leur disporition.

A. McDOUGALL & CO.

és de lacéle Serge TYKE & BLENHEIM
Aul-l des Serges 'O‘I'SHAN Les mellleures Serges sur le Marché,

|96 rue McGill’ Montl'eaL ). SUCCURSALE : Angle des rues Dupont

et Salnt-Joseph, - ST-ROCH, QUEBEC.
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GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL.

Les Uetements de la Marque Shield

Pour Dames et Enfants

.'*:AJUSTENI PARFAITEMENT

Flpprouvés par les Elchetenrs Flvisés du Ganada,

VOYEZ STYLES
NOS EXCLUSIFS
VALEURS CONTROLES

SPLENDIDES PAR NOUS.

Voyez
La Jupe
Jun Burst.

ECHANTILLONS MAINTENANT SUR LA ROUTE.

LA VENTE de JANVIER d'Articles Blancs est un Tonique
l'd(lnllez pour le Commerce dans ce Mois Ordinairement Calme. Pla-

cez de honne heure votre ordre pour Livraison en Décembre,

mmedlﬂtemem et faites-le maintement.

MARQUE SHIELD.

Blouses, Jupes Tailleur, Manteaux de Pluie, Vétements d’Enfants, Costumes de Gargonnets, Peignoirs,
Vétements d' Intérieur, Jupes de dessous, Costumes & Chemisettes, Vétements Blancs, Kimenas et Coiffu-
res d'Enfants, tous articles dernier genre et qui attirent les affaires,

- P—— -




