La meilleure ligne qui ait iamais été
montrée au commerce pour
le printemps

VOILA CE QUE VOUS DIREZ DE LA LIGNE MINER

La ligne devient naturellement plus compléte chaque saison;
mais pour le printemps 1921 nous nous sommes surpassés en sou-
mettant la collection la plus compléte de chaussures pour hommes,
dames, demoiselles, garcons et enfants qui ait jamais été soumise au
commerce canadien.

POUR TOUTE LA FAMILLE

‘The Miner Shoe Co., Limited

MONTREAL — OTTAWA — QUEBEC - "TORONTO
Agents pour les célébres caoutchoucs Miner.




CEST LA VERITE
| = MCESSORES

POUR

CHAUSSURES

| EN TOUS

 GENRES

La vérité se trouve dans la preuve et les contreforts de ﬁi)\re de

lamontagne Racine & Gie

ont prouvé a plus d’un manufacturier important qu'ils sont snpeneurs en
fait de quglité et de con_fort.

Ty 8
Si vos contreforts ne font pas bien sur L’emploi de sous-caps communs dans
vos formes, donnez-nous en avis, et nous vos bonnes lignes est une bien pauvre

économie. Pour vos bonnes chaussures,
employez toujours les sous-caps de cuir de
Lamontagne, Racine & Cie.

les ajusterons, car nous pouvons ajuster
les formes les plus difficiles.

Nos fausses semelles “Union” sont bien meilleures que le carton et ne coii-
tent que bien peu de plus. Demandez-en un échantillon par colis postal.

LAMONTAGNE RACINE & CIE.

115 rue Arago, QUEBEC

‘En Serivant aux annoneeurs, i veus mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.




Vol. XXXIV—No 8 LE PRIX COURANT, vendredi 21 janvier 1921

Qualité
Style
Service

Nos voyageurs sont ac-
tuellement sur la route avec
une collection compleéte
d'articles pour 'automne,
comprenant entre autres
des chaussures imperméa-
bles pour hommes, ainsi
que des chaussures en cra-
venette pour dames.

Nos prix sont avanta-
geux et vous engageront
certainement a confier a
notre représentant votre
commande pour l'automne
—— : A en méme temps que vos or-

MP trﬂpnlﬁan a dres de réassgrt?ment pour
les articles dont vous pou-

MeKays posr dimén; tripoiates per vez avoir besoin actuelle-
hommes ment.

McKays bour dames

Trépointes pour hommes

Pour les détaillants qui ont encore leurs commandes de prin-
temps a placer, nous avons un service particuliérement bon de

“livraison rapide”.

Une carte postale ou une lettre vous procurera la visite d’un de

nos représentants qui viendra vous soumettre des valeurs extraor-
dinaires.

Daoust Lalonde & Cie,, Lumtée
MONTREAL

Succursale: THE METROPOLITAN SHOE CO., 91 Rue St-Paul E.
MONTREAL.
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D&P

La Marque de Qualité.

UNE EXPERIENCE DE QUARANTE

CINQ ANNEES NOUS MET A MEME

DE MANUFACTURER UN CON-

TREFORT D’UNE QUALITE ET
- D’UN MERITE EXCEPTIONNELS.

ECHANTILLONS SUR DEMANDE.

DUCLOS & PAYAN

. Tannerie et Manufactures: Bureau de vente et entreplt:
ST-HYACINTHE 224 rue Lemoine
MONTREAL

REPRESENTANTS :

Pour I’'Ontario:—E. R. Lewlis, 45 rue Front E,, Toronto.
Pour la ville de Québec:—Richard Frére, rue St-Valler, Québec.

hmdmmdmmmn“%gcomnf'.mmmmwm
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Les appareils

orthopédiques
d

Docteur SCHOLL

permettent au marchand de chaus-

sures d’offrir le BIEN-ETRE a ses
clients.

lons, etc.

d'étre constamment debout.

personnes qui les ont essayés.

Augmentez votre chiffre d'affaires tout en procurant le confort a vos nombreux

vous le SYSTEME SCHOLL.

II Pour tous renseignements concernant le “Foot-Eazer” et autres appareils du
Docteur Scholl, écrivez a

| THE SCHOLL MANUFACTURING
| COMPANY, LIMITED |

Les plus grands fabricants du monde d’appareils pour les pieds.

" Bureau-chef et fabrique: 112 Adelaide St. East, Toronto.

Fabriques & Chicago et Londres, Ang.
Bureaux de vente et de distribution 3 New-York, Paris, (France), La Havane, Melbourne,
Stockholm, Buenos-Ayres, Capc; Town. ]

Le FOOT-EAZER soulage et repose le pied. Léger inoxydable, résistant, flexible, le

FOOT-EAZER s'ajuste & toutes formes de pieds, soutient la voiite plantaire, procure un
soulagement immédiat & ceux qui souffrent des pieds plats, chevilles affaiblies, cors, duril-

Le FOOT-EAZER est spécialement recommandé aux personnes qui sont obligées

Les autres appareils du Docteur Scholl, tels que le Korrecto, le Toe Flex, le Bunion
Reducer, etc., sont également des plus efficaces et ont mérité les éloges des nombreuses

clients qui souffrent dés pieds. Gagnez leur confiance et leur fidélité en installant chez

lnluhmwtmmmdmmnﬂonmh“?rbtcomnt’;.vo;-mmunmnwm
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ATTENDEZ

NOS

VOYAGEURS!

OS voyageurs viennent de partir sur la route
avec nos nouveaux &chantillons de

'GUETRES et CHAUSSURES

EN FEUTRE

SOULIERS MOUS, BOTTES
DE CHANTIER

NOUVEAUX PRIX EXCEPTIONNEL-
LEMENT AVANTAGEUX.

GARANTIS CONTRE TOUTE BAISSE
QUI POURRAIT SE PRODUIRE
A L’AVENIR.

Nos voyageurs auront é&galement des échantillons
de cuijr, pour ceux qui ont retardé leurs comman-
des.—Prix revisés,

LA
_MAISON]
GIROUARD

(E. T. SHOE CO.)
ST-HYACINTHE, .~ QUEBEC.

\

En Gorivant aux annenceurs, 8l vous méntiennes s “Prix Courant”, vous veus sesurez un melliur servies, "
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Bienvenue a 1921

Pour les nombreuses bonnes choses qui nous
sont arrivées pendant I'ann¢e qui vient de finir,
pour la bonne part d’affaires, pour les bonnes
relations commerciales, mais par dessus tout
pour les amitiés qui ont été plus intimement
cimentées, nous sommes grandement recon-
naissants.

En exprimant notre appréciation, et en
adressant nos meilleurs voeux pour I'année qui
vient au détaillant, au jobber et au manufactu-
rier, nous tenons a vous dire que nos saluons
1921 confiants en P'espoir que nous établirons

cette année un nouveau record pour le service
dans.l'industrie du Canada.

| BENE
John R. Evans Leather Co.
Limited

214 Rﬁe Lemoine, Montréal.

En Gorivant aux annonsours, o vous mentionnes le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilieur serviss.
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Commenres bien
la Nouuelle Annse

Un inventaire est nécessaire pour
chaque commercant. Il doit étre
pris au moins une fois I'an et la cou-
tume a choisi-le mois ‘de janvier
comme |'époque la plus propice.

Cette année, ne manquez pas de
prendre votre inventaire aux_ prix
du marché. Ce n'est pas de bonne
politique -d’évaluer votre stock a
plus que la valeur de remplacement.

Nous évaluons toutes nos chaus-
sures aux prix du marché et

RAPPELEZ-VOUS QUE NOUS
TENONS DU STOCK

James Robingon Company

Limited

184 Rue m:(ﬁill Muontreal

&n - Gorivant aux annenoeurs, si. veua mentionnez lo “Prix Courant”, vous vous assurez un mlllour.uwfo.._c
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Saison 2 Automur
1921

Nos voyageurs sont actuellement
sur la route avec une nouvelle série
d'articles pour 'automne, compre-
nant des chaussures fortes, chaus-
sures de feutre, etc. Notre collec-
tion est des plus complétes et les
prix sont des plus avantageux. Vous
ne pourrez manquer dy trouver
tout ce dont vous avez besoin.

TRy M

I
Uil

e T

(e 5 0 s ¢ 4+ o © § ¢ oo + + © S & + e

Quant aux articles qui peuvent
encore vous manquer pour le prin-
temps vous ferez bien de les com-
mander immédiatement pour vous
assurer une prompte livraison et
une bonne main-d’oeuvre.

3

Mettez-nous simplement a I'é-
preuve et rendez-vous compte par
vous-méme que

NOTRE PRIX ET NOTRE SERVICE
- SONT BONS.

s T e T e T o
e T

I

il

James Robinsm Company

- Limited

184 Rue MeGill . Montréal

En(odnntnmmmnoquu..lvommntbnmlo“PﬂxCouunt" wmmmmmm
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La Trépointe
GLOBE a coussin

Pour l'ajustage, le confort et la qualité 11 n'y a rien
qui égale notre chaussure & trépointe Globe & cous-
sin. Elle est faite sur une forme rationnelle, qui
laisse au pied tout l'espace nécessaire tout en étant
du mejlleur style, La. semelle intérieure & coussin
assure un confort ‘que seule peut procurer une
chaussure fabriquée' d’aprds le procédé de la tré-
pointe & coussin. Le meilleur cuir qui puisse &tre
acheté, employé d’'aprds le mellleur procédé de tré-
pointe connu, donne une qualité insurpassable.

Nos chaussures de marche pour enrants sont faites
d’aprés le méme procdé, mais la semelle extérieure
est souple et flexible, comme l'exige un pied d’en-
fant. La qualité et le style sont ceux du moddle &

trépointe Globe & coussin.
CONFORT

aeaance Jill Globe Shoe

RT :
aﬁe CoMro UM'TED
Fabrique & TERREBONNE, P. Q.

OUALITE

ALV

e £ CHAUSSURES
' e e e e o e e

cédé Poole pour fausscs semelles Goode
-~ JORE, -

‘The 8. M. Co., Acocessoires 8o
’Thndmmmum JW&MO&.:M.N&
—Boston Leather Staln Co, Boston, Mass, e N B et e e atis e fibre, faasee.

Glldy, ‘Utllity, Economy Co., Boston,
Appareils de ehanﬂ‘ue électrique,

The Textile Mf, Toroato,
WMMMM L.eoulelll'n’.?;u. Ont.

xylon, Is cire liquide parfaite. United Stay Co., Cambridge, Mass.
Renforcement de contre fert et attache- Od!otlnlhuon de oulr, Trépolnte,
talon Staytite.

Succursale:
566 Rue St-Valer,
QUEBEC.

* - Fabrique et Succursale:
37 Foundry St. S. 154 Rue Notre-l)ame Ouest,
" KITCRENER, T MONTREAL.

q_‘w;“.mummb,-mw.mmmmmm'
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Faites-vous des amis de vos clients

Vous ferez de chacun de vos clients un client fidele si vous faites vos
reparations avec les semelles Tenax et les talons en caoutchouc
“Scoop”. Cest parce qu'ils sont si légers et si flexibles qu'ils sont
si confortables au pied, ils sont également imperméables et dura-

bles. .
SEMELLES TENAX
| | et

Talons de Caoutchouc
_ “SCOOP™

- Maltese Cross -
Gutta Percha & Rubber, Limited

SIEGE SOCIAL ET FABRIQUE — TORONTO
.Succursales dans les principales villes' du: Canada..

En-Sorivant aux: annonoeurs, si ‘vous mentionnez ‘le “Prix Courant”, vous vous assurez’ un meilieur-servios.
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Marque Yamaska

Lorsque cette marque est apposée sur une chaussure elle représente beau-
coup plus que le nom d'une marque particuliére. Elle signifie que la chaussure
est digne de confiance au point de vue de la longue durée,%du confort et de la

~ satisfaction générale. De plus, derriére cette marque se trouvent cinquante an-
nées d'expérience et de conhaissance dans la fabrication de la chaussure courante.

~ Vous ne faites pas fausse route en placant la “Marque Yamaska" dans votre
stock. Elle a un pouvoir surprenant d'attirer les affaires.

LA COMPAGNIE J. A. & M. COTE
St=-Hyacinthe, - P. Q

CARTONS POUR CHAUSSURES

Nous fabnquons des cartons en tout genre pour
bottines et souliers, et nous fournissons les plus grandes
manufactures de chaussures du Dominion. Adressez-
nous vos demandes en indiquant les tailles et quantités.

“LA MAISON DU SERVICE”

. . . _ BOITES DE CARTON DE TOUS GENRES
| 862-864, Avenue Lasalle, - - = = Montréal, Qué.

" NOUS VOULONS SEULEMENT L’0CCASION DE LE PROUVER.

- En Gorivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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‘ler JANVIER 1921

HAu H(JDGES

LIMITED

Successeurs de

INDUSTRIAL EXPORT COMPANY
OF CANADA, LIMITED.

~ “UNE ORGANISATION
DE VENTE”

SPECIALITE

LA CHAUSSURE

| 16 fue St-Sacrement
i -~ MONTREAL -.-
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La seule chose que vous désirez dans un 1

SOUS-CAP, c’est la longue durée |

Cela signifie qu'ildoit étre imperméable & Peau,  la transpiration
et assez fort pour résister aux chocs violents. Le procédé du sous-cap
Vulco-Unit donne exactement ces qualités essentielles.

Employez le véritable |

 CAP

0&PUNIT

= et Produits Brevetés .

o vmnu UNIQUEMENT PAR

Beckwnth Box Toe lelted

SHERBROOKE, P. Q.

La premiére pensée
pour 1921

Les détaillants avisés qui ont étudié de pres
la situation, peuvent facilement se rendre compte
que le public désire des chaussires meilleur
marché.

Une bonne chaussure & un prix raisonnable.

Voila ce que les gens demandent en 1921,

Voyez la ligne Sisman — la chaussure solide classique avec le style et la qualité du
matériel et de la fagon.

VOTRE JOBBER PEUT VOUS LA FOURNIR.

THE T. SISMAN SHOE CO., LIMITED

' AURORA - ONTARIO

=. ‘;"} ;'13‘ P
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PREPAREZ vous POUR LE

PRINTEMPS

Placez 1mmédmtement votre

Installation pour

Catalogue et renselgnements envoyes avec plalsw sur demande

: ;anemt,p.lhl MONTREAL SR mm mlg il

- j TORONTO, © KITCHENER, ©~ QUEBEC,

HEPAHATEURSG&CHAUSSURES '

Commande dune i |

Réparer les Chaussures

United Shoe Machmery Co. of Canada Lmnted f

——
e N A& e RaT TN e

90 Rue Adélaide Ouest.. 46 Rue Foundry, Sud.. . . 28 Rue Demers. ||

e

Ba K ” . - = Lo is thee -.h.\'-b...P'd":c nt”'v's“m ol :',av'-'»i'“,.mz.'.:'.'.-.h'n.‘s s

|/
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| L'ELEGANCE ET LE CONFORT SONT LES CARACTERISTIQUES RECONNUES DES

CHAUSSURES LADY BELLE

McKAYS FINES POUR DAMES

1\

La clientdle élégante a depuis longtemps apprécié les qualités de cette marque en lui accordant
sa faveur. Ne manquez pas d’avoir en stock les chaussures LADY BELLE pour soutenir la ré-
putation d’élégance de votre magasin et ponr répondre aux besolns d’une clientdle d’élité.

. The Lady Belle Shoe Co.,

Limited

' Fabricants do chaussures fines McKay pour dames.

KITCHENER, S ONTARIO.

——— x%

HECTOR SHOE

Fabricant de “Roméos” et ‘Operu TURNS pour Hommes.
Aussi souliers pour Femmes: Theéo, Oxford Pump et Colonial “'l'URNS”

Nos représentants sont actuellement sur la route avec une e col-
lection compléte de nos modeéles d'automne, ainsi qu'une série de

nos articles courants en stock pour répondre a vos besoins actuels
de réassortiment.

NOS PRIX DEFIENT TOUTE CONCURRENCE.

HECTOR SHOE

S. DESROCHERS, Propriétaire.

‘ 331 Rue Demontigny Est, -- - - -  MONTREAL
(Ancienne place de Tetrault Shoe.) Tél. Est 6647.

En‘oﬂuﬂmaﬁmmdmmnﬁomuh'%w;mmmmmlwm
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" Fabrique 2 Viauville, Montréal.

A TOUS NOS CLIENTS

Examinez votre stock et demandez nos prix. Nos lignes repondent 4 tous vos des1rs

La régulanité, dans Ia fabncatlon, la quahte mamtenue dans nos chaussures nous ont
obtenu les résultats que vous connaissez. ‘

'DEMANDEZ LA CHAUSSURE DE FEMME LA RENA. -

La Compagnie de Chaussures LA RENA lentée.

HARRY E. THOMPSON, gérant des ventes. '~ -~
J. A. LEO LECLAIR, représentant pour le district de Montréal. = .~
Salle d’Echantillons, Chambre 101, 153 rue Peel, | "Téléphone:

coin des rues Peel et Ste-Catherine, =
MONTREAL. | " Uptown 322

h“umduMb‘MMﬂ'ﬂmmM.““
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SURFACE KID

(Cheval Glacé)
Se fait en noir et en couleurs.

Pendant une saison oll vous étes anxieux d'offrir & votre clientéle une valeur un peu meil-
leure que d’ordinaire, vous devriez vous intéresser a la qualité du “Surface Kid” de Borne. Natu-
rellement c’est du cheval glacé sous un autre nom; mais il est si supérieur a la majorité des cuirs
de cheval qui se trouvent sur le marché que nous hésitons & I'appeler cuir de cheval. Le “Surface
Kid” de Borne est si beau que beaucoup I'ont pris pour du chevreau. Et encore il est meilleur -
marché que le chevreau de bonne quahté Il ne s’écorche pas, ne devient pas gris et dépasse en
durée le bon chevreau. :

Si vous désirez en voir un échantillon, nous nous ferons un plaisir de vous en adresser un.

| LUCIEN BORNE

QUEBEG, P. Q. | T Egalement & Montréal et Kitchener.

- — -

POMPE FOULANTE “OMEGA®

SANS FRICTION, A DOUBLE ACTION S/ vous é prouvez
La pompe “Omega” est une pompe tou- - JMK quelque embarras

lante, d'une manoeuvre facile et de prix
dans vos achats

CONSULTEL

dre, pas de plongeur de cufr, et Ie sabdle
les Annonces du

'{ PRIX GOURANT

la décharge sont faites pour s'ajuster
sur tuyau de fer.

et écrivez aux
annonceurs.

La gravure ci-contre représente Ia
coupe de la pompe montrant les pidces
de manoeuvre. Remarques eomme o0es
pidces sont pem nombreuses. Pas de .
pldoes qui s*asent.

Chaque marclund devrait avoir une
deq ces pompes pour la démonstration.
Il suffit de la montrer pour faire ume
vente certaine.

La pompe “Omega” se recom-
mande de préférence & la pom-
pe allemande A ailettes spécia-
lement pour les puits artésiens.
No '8, eaoaiclts par heure, 400

gallons,
No 4, ocapacité w heure, 426

‘gallons,
No 6, capacité par heure, 976
gallons.

Si votre fournisseur ne peut
vous la procurer edressez-vous
directement &

MACHINERIE OMEGA

ST-HYACINTHE, P. Q.

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Ne Jetez Pas Votre Argent Par Les Fenétres!

{

Si vous n'étes pas décidé & publier des catalogues, des
circulaires, des dépliants qui soient bien rédigés, pré-
parés avec soin, Imprimés avec art — gardez votre

argent dans votre poche.

1 vaut mieux ne rien publier du tout plutét que de
publier des imprimés mal rédigés, mal typographiés,
qui créent dans I'esprit de ceux qui les voient I'idée
que votre maison est arriérée.

Si vous n'avez pas le temps de préparer vous-méme
des imprimés d'annonce qui soient dignes de votre
maison, jetez quelques notes sur un bout de papier et
envoyez-le nous — nous ferons le reste. |

Les typographes-experts de notre atelier donneront au
texte que nous préparerons pour vous, une toilette
typographique, qui attirera lattention de ceux qui
verront vos imprimés et augmentera votre clientéle.

La Cie d'Imprimerie des Marchands,
Limitée
198 Rue Notre-Dame Est, - MONTREAL.

En é&orivant aux annonceurs, si vous mentionriez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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.Amerlcan Pad & Textile. 67 v

Assurance Mont-Royal . 72
B

Banque Hochelaga. . 40-41
Banque d'Epargne . . . 58

Barrett . . . . . . . . 57
Banque Nationale . . . 70
*Banque Provlnclnle . . 70
Berry Bros. . . . . . . 67

British Colonial Fire Ins. 72

Beckwith Box Toe. . . 14
Brodie & Harvie. . . . 63
Brodeur, A. . . . . . . 73
Beach Foundry . . 74
Bowser. . . . . . . . 69
Borne, Lucien . . . . . 18
Boisvert, J. W. . 63
C
Canada Decalcomanis. . 58

Canadian Cons. Rubber.

Cie J. A. & M. Coté¢ . . 12
Clark, Wm. . . . . . . 66
Connors Bros. . . . . . 60
Coté, A. A. & Fils. . . 23
Coté & Lapointe . . . . 72
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Couillard, Auguste . .
Channedl Limited, . . . .
...... Couverture
Church. & Dwight . .
Canadian Milk Products. 63

D

Daoust, Lalonde & Cle . 3
Duclos & Payan . . . . 4
Dufty, J. J. & Co. . . . 66

)

Evans Leather . . . . 5

Eddy & Co. . . . . . . 70
F
Fontaine, Henri . 73
a
N
Gagnon, P. A. . . . . . 73
Garand, Terroux & Cie. 72
Girouard, Limitée . . . 6
Globe Shoe Limited . . xo
Gutta Percha . . . . .

Gag:on, Lachapelle & Hé-

. 73 .

. 66

H
Hector Shoe . . . . . . 16
Heinz . .". . ... .. 60
Hall & Hodges Ltd . . . 13
I
Imp. Tobacco . . . . . 35
International Supply . . 10
International  Business
. Machines . . Couverture
K
King Paper Box . . . . 12

L

Lady BeHe Shoe Co. . . 16

Lamontagne, Racine Ltée,
...... Couverture
Laporte Martin Ltée . . 54
Lewis Bros.. . . . . . 59
M
Macdonald Reg'd . 48
Mathieu, Cie J-L. . . . 55
McArthur, A. . . . . . 70
Montbriand, L-R. . . . 72
Montreal Biscuits . . . 64
Morrow Screw . . . . . 73
Miner Shoe, . . Couverture

Table ;Alphabétique des Annonces

N

Nova Scotia Steel Co. .

0

L

Partridge Rubber Co.. .
P. Poulin & Cie, Ltée .

Pink

R

Ramsay Paint

e e e

Robinson, James . . .
Rena Footwear . . .

Salada Tea
Scholl Mfg Co. . .

Sisman Shoe Co. Ltd. .
Stauntons Ltd. . . . .

Still Mfg. Co. . . .
St. Croix Soap. . .
Smail’'s Ltd

« e e .

U

United Shoe Machinery.

w

Western Assurance.

Omega Machinery . . .

Pure Cane Molasses .

------

Stanway Hutchins . . .

PROTEGEZ VOS FEPARGNES!

Renselgnez-vous sur les placements avantageux que vous pouvez faire,
Sur ce qu’il vous faut éviter. Apprenez A faire fructifier votre argent.

LINFORMATION
FINANCIERE ET ECONOMIQUE

TRAVAIL - CAPITAL - BANQUE - ASSURANCE - PLACEMENTS.

PARAIT TOUS LES JEUDIS.

ﬁ “L’INFORMATION", 198 rue Notre-Dame Est, MONTREAL.

Elle traite du travail, du capital, des banques, assurances, placements, etc.
LE SEUL JOURNAL DU GENRE PUBLIE EN FRANCAIS

SPECIAL AUX LECTEURS DU “PRIX C6URANT’
lan d’abonnement pour

$1.00

NUMERO-SPECIMEN ENVOYE GRATIS SUR DEMANDE.
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En Gonvlnt aux lnnonceun. si vous ment!onnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un monllour service.
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CHAUSSURES EN
'CANEVAS BLANC

POUR DAMES, DEMOISELLES ET ENFANTS

&
&

Nos chaussures en canevas blanc ont acquis
une réputation des plus enviables. Leur qualité,
leur style et leur élégance ainsi que leur prix rai-
sonnable ont toujours été appréciés de tous.

SI' VOTRE JOBBER NE PEUT PAS VOUS
FOURNIR NOS ARTICLES, VEUILLEZ NOUS
ECRIRE DIRECTEMENT ET NOUS VOUS IN-
DIQUERONS IMMEDIATEMENT UNE MAISON
OU VOUS ADRESSER POUR AVOIR SATIS-
FACTION.

" Gagnon, Lachapelle
& Hebert

55 Rue Kent, - - MONTREAL

Vente aux jobbers exclusivement.
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Comment estvotre Stock de claques?

Vous avez devant vous quatre mois 'de bonne vente. Les neiges
de 'hiver et les pluies du printemps entretiennent une demande
active pour les claques du Dominion Rubber System.

Ne manquez pas de ventes faute de formes et de pointures
convenables pour aller sur toutes les chaussures. -Vérifiez votre
stock—envoyez vos ordres de réassortiment a la succursale de ser-
vice ]a plus proche du Dominion Rubber System et complétez ainsi
jusqu'au plus petit détail votre assortiment de claques.

Les Claques du
Dominion Rubber System

vous mettent 2 méme de donner a vos clients la valeur de leur argent
comme qualité, style, confort et usage résistant et vous permettent
de faire des ventes et non des excuses, parce qu'elles se font en n'im-
porte quel style pour aller sur les chaussures d’hommes, de femmes
et d'enfants.

»-
v

DOMINION RUBBER SYSTEM

Siege Social -  Montréal.

LES SUCCURSALES DE SERVICE SONT SITUEES A

London, North Bay, Fort Willlam, Winnipeg, Brandon, Regina, Saskatoon,
Calgary, Lethbridge, Edmonton, Vancouver et Victoria.

Halifax, St. John, Québec, Montréal, Ottawa, Toronto, Hamilton, Brantford, Kitchener,

in,udvuit aux.annonceurs, o vous -mentionne ' le ‘“Prix: Courant”, ‘'vous -veus assurez un mellleur ml-c- e
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Dans certains cercles du cocmmercy de chaussure,
jet de fait, parmi les commergants en général, il s'est lar-
gement créé des impressions concernant les conditions
existantes dans le commerce de détail de la chaussure
qui, -en: autent- que nous -puissions le savoir, ne sont pas
toubes justifiées par les faits. L'une de ces impressions est
que les détaillants n’ont pas réduit leurs prix suffisam-
ment et :comme résultat paralysent cette industrie; une
autre impression qui s’est implantée est que le public est
en gréve d’achat depuis six mois. Pour connaitre 1'état
véritable; des affaires, une enquéte a été faite ces derniers
temps pour obtenir des renseignements des principaux
détaillants -de chaussures du Dominion. Un question-
naire fut envoyé et .les.questions suivantes posées:

1. AQuel est le pourcentage moyen de réduction de
V03 prix comparés & ceux maxima du printemps 19207

2. Surquelle ligne la plus forte Téduction a-t-elle
été faibe (si la diminution n’a pas été égale 'sur tountes
les lignes) ?

3. Comment votre chiffre d’affaires s’est-il com-
porté pendant les six derniers mois de 1920, en compa-
Praison de la méme période de 1919?

4. ‘Avez-vous pu réduire votre stock am point ol
vaus pensez que vous pouvez commencer sfirement & ache-
ter de.nouveau?

5. Quand pensez-vous commencer aoheber pour le
printemps si vous n’avez diéjd commencé?

Une- cinquantaine de réponses ont été regues. “Elles
montrent que-leg réductions.du prix de détail de la chaus-
sure ont varié.de 10 4 50 pour 100. Une bonne moyenne

et co pourcentage semble -8tre une réduction correcte -en
rapport avec les conditions ;présentes. Les variations dans
la diminution:du prix du: gros couvrent une vaste échelle
allant de 10 & 30 pour 100, et les .détaillants ne peuvent

lans certains cas .on ait vu des réductions plus sensibles.
maig eles étaient mofivées par des venbes annuléeg de
stock livréidans leur localité et dont.on dfit.ee débarras-
ser 4 des prix au-dessous des valeurs véritables.

indique la réduction générale:a-ébé d’environ 20 pour 100,

<attendre 4-ce:que ce pourcentage soit dépassé encore que

Ce que Démontre une Enquéte sur les Réductions de prix,
les Chlffres d’ Affaires Comparatifs, et les Perspectives
d’achat dans la Chaussure

T e

En ce qui a trait & la gréve d’achat du public, il est
un fait remarquable, c’est que parmi les réponses regues,
la moitié disent que leur chiffre d’affaires pendant les six
derniers moig de 1920 a été plus fort que pendant la
méme période de 1919. Plusieurs accusent un chiffre
d’affaires & peu prés égal, tandis que ceux restant, envi-
ron 40 pour 100, prétendent qu’il fut plus réduit. ‘A pren-
dre tous les chiffregs dans l’ensemble, une augmentation
cenérale est notée. Toutes les réponses n’ont pas spéeifié
les chiffres, mais d’aprés ceux qui en ont fournis et ceux
qui ont indiqué que leurs ventes avaient été & peu rés
égeles, on peut en déduire qu’il ya eu un pourcentage
moyen d’environ 9 pour 100. A coup sfir, pareille chose
n’indique pas une gréve d’achat de la part du public.
Dans quelques centres, les affaires ont certainement été
lus calmes pendant les six derniers mois mais il n’y.a rien
13-dedans de nature 4 faire croire & une cessation de la
demande de la part du consommateur. L® consomma-
teur a demandé et obtenu des prix plus bas, et sa demande
ayant été satisfaite, il a acheté ou il pouvait trouver les
meilleures occasions.

-

Les difficultés ont été dues aans aucun doute aux
stocks trop lourds. Pendant que le marché était en hausse,
la plupart des détaillants ont acheté en grosses quantités,
bien plus qu’ils n’auraient dfi faire, et ne se trouvérent
pas préts pour la réaction, de telle sorte que beaucoup des
marchands se trouvérent, pendant 1’6té passé, avec des
stocks de plus du double de ceux qu’ils auraient dfi avoir
normalement Il y en a qui disent qu’ils ont du stock suf-
fisant pour une.autre saison mais ce n’est pas la majo-
rité. D’autres ont été assez heureux de pouvoir liquider
presque tout ce qu’ils avaient. En régle générale, cepen-
dent, on peut dire que tous achétent avec prudence. Il
semble que des commandes petites mais fréquentes doivent
étre de régle pendant quelque temps.

Dés fin janvier, les manufacturiers enregistreront
probablement une augmentation graduelle des affaires et
nous pensons qu’au mois d’avril ou mai la demande au
détail gera active et réguliére,
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UNE LECON DE L’EXPERIENCE MEKCANTILE
DE 1920.

—_—

Les marchands détaillants qui ont subi de lourdes
pertes, et ils sont nombreux, dans la crise actuelle, feront
bien de se souvenir des legons que la situation leur a don-
nées et de les prendre & coeur. Il est dans la nature hu-
maine de penser et d’agir avec la foule, d’étre optimiste
lorsque tout le monde 1’est, d’acheter lorsque tout le monde
Jdépense, mais lorsque la ecéne chamge et qu’une période de
dépression atteint le commerce, alors la moyenne des hom-
nes se porte & un autre extréme et devient ei timide et si
pessimiste que le commergant se tient virtuellement
en état de repos. Il agit comme si la dépres-
sion devait ee continuer indé&finiment, comme si
- le pays ne possédait pas de ressources récupératives,
pas de ressources en hommes, en argent et matériaux
et il ne fait ni argent ni progrds jusqu’d ce qu’une
autre période le rappelle & la vie. Il m’est préparé ni au
bon mi au mauvais temps lorsqu’ils se produisent. Il n’aide
1'as non plus & amener intelligemment le premier ni & éloi-
guer lo dernier. Il ressemble 4 ux marin eans expérience
qui ignore V’art de virer, de sorte que, au lieu de faire
usage des vents alizés pour le conduire & I’endroit ol ten-
dent ses efforts, il est emporté & tous les vents.

§'il y a une legon & tirer des conditions actuelles, Cest’

celle-ci, qu'un homme d’affaires me devrait jamais se per-
mettre de se laisser absorber dans les affaires du moment
—-que ce soient des contrebemps ou des succés—sans porter
ses regards sur leg pronostics du temps 4 venir. Ce furent
des hommes qui voyaient DE LOIN qui ont édifié les
grandes institutions qui resteront pendant des générations
comme des monuments érigés en leur honneur.

Il est aussi insensé de refuser d’acheter que d’annon-
cer — parce que ce sentiment général prévaut — comme
il était de faire des gros approvisionnements de marchan-
dises & prix élevés le printemps et 'automne derniers,parce
d’autreg faisaient ainsi. Dans ces oocasions, un homme
d’affaires — ¢’il mérite vraiment ce nom — doit montrer
de I'indépendance. Il peut demander des avis, mais une fois

- qu’il les & demandés il doit tirer ses propres conclusions
suivre ea propre ligne de conduite. Mais il n’y & pas le

Etats-Unis montrent, par exemple qu’au mois de mai
dernier 86,515 paireg de chaussures pour femmes ont été.
exportées au Canada, & un prix moyen de $2.80 par paire.
Le cofit actuel de confection pour cette classe de chaussu-
res qui comprennent la majeure partie des importationg
de chaussures au Canada serait de beaucoup plug élevé et
la seule conclusion que ’on puisse tirer, ¢’est qu'une grande
quantité de chaussures ont été “déversées”. Les conditions
semblaient s’'améliorer quelque peu, il y a quelques mois et
le prix moyen des chaussures de femmes importées des
Btate-Unis en aofit était de $4.84 et en sepbembre de $4,
bien que ces prix soient assez bas pour éveiller des soup-
gons. Dans les chaussures d’hommes: leg prix moyens d’im-
portation en juin étaient de $2.54; en juillet, $3.75; en
aofit, $7.34; en septembre, $5.94, chiffres qui semblent
indiquer une condition semblable & celle de Iimportation
des chaussures de femmes. Plusieurs journaux se sont
mis en relation avec le commissaire des doua-
nes 4 Ottawas, au sujet de la question du déverse-
ment des chaussures. On a traité des faits que nous venons
de mentionner, et il a été démontré qu’une stricte surveil-
lance des frontiéres par le gouvernement pourrait enrayer
le mal. Comme résultat des discussions que nous venons
de mentionner, le commissaire des douanes a envoyé le
communication suivante :

“En réponse 3 votre lettre relative & I’importation
des chaussures au Canada: je dois déclarer que le dépar-
tement des douanes & émis dans tous les ports du ‘Canada,
des bulleting demandant un examen minutieux et une
estimation de toutes les importations de chaussures et qu'un
certain nombre d’importations individuelles ont été soumi-
ses au département pour &re examinées et qu’elles servi-
ront de base comme évaluation.”

Le gouvernement est évidemment prét & faire de son
mieux sur cette question. Si quelques cas spéciaux se pré-
sentaient & 1’attention de mos lecteurs nous gerions heu-
reux qu’ils nous les signalent.

o

DE LA PRUDENCE EN STIMULANT LA MODE

s

‘Devrait-on stimuler la mode ? La réponse & cetbe ques-

moindre doute qu’il y aura un grand mombre de mar~  tion, appliquée au commerce de chaussures, dépend grande-
chands et de manufacturiers qui seront aussi mal préparés “ment de la clientale du détaillant. Seul le marchand de dé-

au retour de la prospérité qu’ils 1’étaient pour son déclin
et qui, par leur attitude retarderont son arrivée.

o

LE GOUVERNEMENT PRET A METTRE UN
FREIN AU “DEBORDEMENT” *

Le “débordement” des chaussures au Canada par les
manufacturiers des Etats-Unis, & prix réduits, a fait le su-
jet de plusieurs discussions dans les cercles de la chaus-
gure récemment. II'n’y a pas de doute que le Canada a
servi de lieu “dépotoir” pour les chaussures américaines
8 une certaine époque. Les rapports du gouvernement des

tail dont la clientéle se recrute dans la classe riche peut .
tenter de stimuler la demande de cette maniére. La “Pru-
dence” est un bon mot de passe pour le commerce en ce
moment, bien qu’il ne soit pas nécessaire d’appuyer la-
dessus — parce que ceux qui étaient entiérement sans pro-

_.demce pendant la grande activité des affaires, seraient pru-

dents maintenant #ils le pouvaient, la plupart d’entre eux

~ sont maintenant foroés de vendre. D’autre part, Phomme

d’affaires intelligent n’a pas besoin d’étre averti.

IC’%est un fait significatif, - toutefois, qu’aux Etats-
Unis, un bon nombre de marchands éminents de chaussu-
res 8o servent du stimulant de la mode" de leur mieux et
que leurs journaux de commerce recommandent cette ligne
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de conduite. Mais on doit se rappeler que les conditions au
Canada ne sont pas les mémes. Le public acheteur iei est
moins changeant et il est probable que nous n’éprouve-
rons jamais de ce cOtéci de la ligne, des vagues de de-
mandes comme il s’en produit chez nos voisins. Il ne se
produira pas non plus chez nous le triste état de com-
merce qui leur arrive. Le public canadien en général est
moins facile & influencer, il est un peu plus opinidtre et
alors qu’il est tout & fait susceptible d’éducation: il ne ge
laisse pas conduire par le nez. Nous n’avons pas, non plus,
autant de multimillionnaires dont les familles m’ont rien
autre chose & faire qu’a se bien toiletter. Il est donc dan-
gereux pour le marchand détaillant de chaussures de croire
qu'il pourra conduire son public comme il ’entendra. II doit
étre attiré avec tact et avec soin parce qu’il se méfie des

piéges et qu’il appréhende le camouflage. Néanmoins: lors- -

que le marchand de détail a une clientéle de haut ton, nous
vrvyong que lintroduction de quelques nouvelles modes
peut étre permise et qu’elle est désirable.

o

LES CHIFFRES NE MENTENT PAS — MAIS
ILS PEUVENT TROMPER

Il existe une confusion considérable parmi les mar-
chands de chaussures, aussi bien que parmi les autres
commergcants, relativement aux méthodes de calcul et quel-
ques-uns sont appelés, pendant cette période de déclin dans
les prix, & perdre beaucoup d’argent et peut-étre a se rui-
ner par manque de précision mathématique.

Par_exemple, il y a la question des pourcentages qui
sont basés sur leg prix de vente et ceux qui sont basés sur
le cofit. Les dépenses et les profits bruts doivent étre cal-
culés de méme, soit sur le prix de facture soit sur le prix
de vente. Il est plus commode de ge servir du prix de vente,
parce que le marchand sait jour par jour et année par an-
née ce que sont les chiffres de ees ventes. Les résultats
comparatifs sont les mémes, quels que soient les chiffres
dont il se sert, mais on doit se garder de calculer les pro-
fits bruts sur les prir de facture et en méme temps se ser-
vir des prix de vente pour calculer les dépenses.

Un autre piége dans lequel un marnchand détaillant
peu prudent peut tomber, particuliérement 4 1’époque ac-

tuelle, c’est de ne pas comprendre la différence quil y a
dans le pourcentage d’augmentation et le pourcentage - de
réduction. Il faut se rappeler qu'une diminution de 33 1/3
des prix actuels, serait égale & augmentation de 50 pour
cent qui a fixé les prix au niveau actuel.

Par exemple si une paire de chaussures qui cofitait
d’abord $6.00 est augmentée & $9.00 nous appelons cela
une augmentation de 50 pour cent et trouvons que c’est
un fameux saut, mais si le prix est réduit de $9.00 a $6.00,
c'est une diminution de 33 1/3 pour cent. C’est dans ce cas
que le détaillant peut se tromper, §'il se met & faire des
comparaisons et qu’il ne les comprend pas bien. Il doit
bien eaisir le fait qu’une réduction par un certain pour-
centage du prix marqué d’abord sur un article, repré-
sente un pourcentage considérablement plus élevé de baisse
lorsque le nouveau prix de vente est employé comme base.

o
ACHETEZ CE QUE VOUS VOULEZ QUAND
VOUS LE VOULEZ

Le meilleur conseil que 'on peut donner aux mar-
chands détaillants & I’heure actuelle, au sujet de leur poli-
tique d’achat, est celuici: “achetez ce dont vous avez be-
soin”, Ce serait, nous craignons, suivre une mauvaise po-
litique de différer d’acheter pour regarnir un stock, parce
qu'on g'attend A d’autres baisses de prix. Si les détaillants

- en général font cela, il ne peut manquer de ge produire une

réaction des prix vers la hausse au printemps et au com-
mencement de 1'été alors que tous feront leurs achats;
entre temps il y aura des ventes de perdues si les gtocks sont
dégarnis. Le marchand sage tiendra son etock aussi bas
que possible, mais il n’hésitera pas & faire les commandes
de marchandises dont il & besoin. S'il se produit une re-
prise des achats au printemps, comme on a tout liew de le
croire, ’homme qui aura conservé son stock en bon état et
qui pourra montrer des marchandises: fera le commerce,
tandis que ’homme qui aura les rayons de son magasin
vides et qui n’aura que des marchandises désassorties ne
sera pas en état de faire d’affaires,

C’est un fait indéniable, toutefois, qu’il y a un pour-
centage considérable de marchands détaillants qui ont des
stocks trop considérables et qui ne pourront faire que quel-
ques commandes d’assortiment pour quelque temps & venir.

- CHAUSSURES
VISSEES
STANDARD
pour hommes, garcons, gar- Q‘?’%

connets, jeunes gens et en-
fants. )

A. A. COTE & FILS, @

LIMITEE,

ot savoir ce qu'il achdte. C’est la ligne qu'il vous faut.

Fariquent des lignes de chaussures eonn_ntei McEay pour hommes, garcons, garconnets, jeunes gens et enfants, ainsi qu’une
forte ligne de grosses chaussures de travall, faltes des meilleurs cuirs en cdtés tannés au chrome, sur des formes chaussant blen, & des
prix ralsonnables. Semelles vissées Standard, dessus cousu, dessous fini naturel, de sorte que l'acheteur peut voir la nature du

CHAUSSURES
COUSUES
McKAY

' pour hommes, garcons, gare-
connets, jeunes gens et en-
fants,

ST-HYACINTHE

QUEBEC.

ouir
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Ce serait folie pour un homme dont le stock est de 50 & 75
pour cent plus considérable qu’il ne devrait 1’8tre A cette
saison de l'année, d’aller de l’avant et d’acheter de nou-
velles marchandises pour les engences futures. Et, en
'd(xpxt du fait que trés peu d’achats afent été faits jus-
qu'ici, c'est la situation dans laquelle se trouvent plu-
“sicurs marchands; ils ont un stock qui peut leur durer
six mois ou plus sans qu’il soit nécessaire de regarnir les
rayons, C'e n’est pas une déclaration encourageanter mais
on ne peut nier qu'elle représente la situation actuelle,
chez un pourcentage appréciable de détaillants de chaus-
sures. D’autre part, il y a des marchands qui ont leur stock
& D'état normal et ces derniers devraient acheter ce qu’il
leur faut, mais prudemment et continuellement au moius
tant qu’il n’auront pas fait leur inventaire qui leur fera
connaitre exactement I’état de leur magasin.

Les marchands de détail qui ont besoin de nouvelles
marchandises devraient aller de l'avant et les acheter,
eutrement, lorsqu'arrivera le printemps et le commence-
ment de 1’été, il se produira une demande accentuée que
Uindustrie manufacturidre, avec ses cadres réduits, ne

- pourra pas satisfaire et le résultat sera une hausse dans les
prix. Les marchands détaillants qui ont encore trop de
marchandises, n’ont pas besoin de conseil au sujet de leur

politique d’achats. Ils ne peuvent en faire tant que leur.

stock ne sera pas réduit A 1’état normal.

0

UNE DECLARATION DE LA AMES HOLDEN
McCREADY LIMITED, CONCERNANT LA
SITUATION ACTUELLE DE COM-
MERCE DE CHAUSSURES

Ia Ames Holden McCready Limited, o adressé récem-
ment & ses clients une circulaire donnant son opinion sur
la situation actuelle du commerce de la chaussure. Voici
I’exposé de la situation présente telle que la comprend cette
importante firme :—

Depuis neuf mois, le public Canadien, par économie,
se (prive d’acheter des chaussures, excepté dans les cag d’ab-
solue nécessité.

Il en et nésulté que ce public est actuellement trés
mal chaussé, Devant cette attitude du public le marchand
4 son tour a refusé d’acheter du manufacturier, se bornant
& liquider son stock. Leg tanneurs et les manufacturiers
de chaussures ont, eux aussi, liquidé leurs stocks, et ont
réduit considérablement leur production, quand ils n’ont
pas complétement fermé leuns portes.

Ces conditions actuelles prévalent dans le monde®én-'
tier; il en est résulté une baisse considérable dans les
prix des peaux, ainsi que dang les prix de tous les maté-
riaux entrant dans la confection de la chaussure.

Nous croyong que ces prix sont actuellement descen-
dus au niveau le plus bas, qu’il soit possible d’atteindre
d’ici & un certain temps. Le fait est que les cuirs se ven-
dent actuellement & un prix moindre que le cofit de la fa-
brication et probablement plus bas que les prix qui seront
en cours durant ’année 1921.

- Noug croyons aussi que nos ouvriers consentiront, A
travailler & la fabrication de notre chaussure, sur une base
de salaire moindre que celle actuellement en force.

Nous croyong que le public a grandement .besoin de,
chaussures ; qu’il a Pargent nécessaire pour en acheter, sur-
tout & présent que la taze de luze est abolie, mais il fau-
drait nécessairement lui démontlger que les prix demandés
sont justes et raisonnables. ‘

Nous croyons que le détaillant a besoin de renouveler-
son stock, et le fera, pourvu que leg fabricants lui deman-
dent un prix raisonnablg.

Tout ce qui manque dans le moment, c’est de la con-
fiance mutuelle, et, les choses ne reviendront aux condi-
tiong d’autrefois, que lorsque le public croira qu'il vaut
mieux §'aider, que de se tromper les uns les autres.

Nous prenons la parole de nog tanneurs, et autres four-
nisseurs, qui noug disent que les prix sont maintenant auksi
bas qu’il leur est possible de les faire.

Nous croyons que nos employés ne sauraient accepter
quune réduction raisonnable de leurs gages.

Nous nous sommes hasés sur toug ces faits pour étia-
blir une nouvelle liste de prix, sur toutes nog marchandi-
res, chaussures en stock, matériaux servant & la fabrica-
tion, ete., ete.

Il noug & été impossible de réaliser aucun profit dans
les derniers neuf mois, et notre budget de 1920 accuse un
déficit.

De plus, les profits des derniéres années, se trouvent
absorbés par le présent réajustement. En d’autres termes,
L’administration de nos affaires, (y compris la fabrication
de 470,500 paires de chaussures pour nos soldats) n’a
rapporté aucun profit & nos actionnaires depuis le comr
mencement de la guerre.

Nos prix pour 1921, sont basés afin de nous rappor-
ter un profit net de 4%, sur notre maximum d’affaires.

Croyez-voug réellement qu’il y ait quelque part, un
commerce quelconque, qui puisse ére conduit sur une
base aussi minime?

Tout ceci est notre contributwn au succés de la guerre
et a la période de reconstruction et de réajustement.

Nous commengons done I'année avec une confiance en-
tiére dans le public, en vous-et en nous-mémes.

Nous croyons que le temps est venu ou chacun doit
mettre Pépanle & la Toue dang un effort commun tendant
a réajuster Ta situation, actuelle.

Afin d’atteindre ce but, nous avons cru devoir ren-
forcer notre organisation, jostement & cause de notre con-
viction_regardant Peffort qui doit @tre fait, non seule-
ment He la part du manufacturier mais aussi du marchand
détaillant et du public en général. Comme preuve de notre

‘bonne foi €t de notre-confiance, nous avons établi une nou-

velle liste de prix, prennant effet le 3 janvier.

Ces prix sont besés sur les prix actuels du cuir et
autres matérisux, sans que nous ayons tenu compte des
marchandisey en maing, et sont réduits au minimum.

C’est sur cette base que nous venons solliciter votre

patronage présent et futur.



Vol. XXXIV—No 3

LE PRIX COURANT, vendredi 21 janvier 1921

Coup d’oeil sur la situation du commerce de la
chaussure et du cuir

COMMERCE DE DETAIL.— 1¢ commerce chez les
détaillants pendant le mois de décembre semble avoir été
aussi prospére qu'on &’y attendait et dans bien des cas
plus prospéres. Pour les grands centres, cela n'est peut-
ttre pas aussi exact que pour les petites localités on il y
a eu moins de manque d’emploi. Mais en général une
grande partie du stock a été écoulé, et leg marchands dé-
taillants sont dans une meilleure position qu'ils ne 1Ié-
taient il y a quelques mois pour envisager I'avenir. Alors
que quelques-uns ont différé de mettre leurs etocks sur
le marché, un grand nombre ont réduit les prix & une base
de remplacement et ont fini de résoudre le probléme de
leurs inventaires. La plupart d’entre eux sont mainte-
nant occupés & faire leurs inventaires et il se passera
quelques jours avant qu’ils soient en position de dire au
juste ce qu’a été année qui vient de s’écouler. Dans son
ensemble il semble que l’année ait ét6 bonne et que la
majorité des commergants fera bonne figure. Si les sa-
crifices des derniers six mois ont ét%¢ quelque peu draco-
niens, ils seront en grande partie contrebalancés par les
conditions qui ont prévalu jusqu'au premier' mai. Un
bon nombre ont fait de grands préparatifs pour les ventes
de janvier qui ont eu lieu pendant les deux premiéres se-
maines de lannée. Ces ventes prépareront encore au
commerce et permettront des achats plus considérables
des marchandises pour le présent et pour le printemps
prochain, achats qui se feront cette année beaucoup plus
@ bonne heure, & cause de la féte de Paques qui tombe
cette année en mars. Toute la situation semble s’éclair-
cir et bien qu'il y ait encore quelque brouillard causé par
ccux qui ne se sont pas préparés aux changements de
conditions, il semble que le commerce va reprendre son
vours.

LE COMMERCE DE GROS TRANQUILLE —
I.es manufacturiers et les jobbers rapportent que les af-
faires pendant le mois dernier ont été sans intérét. Les
commercants ont réduit leurs stocks et n’ont acheté que
ce dont ils avaient un besoin absolu. Quelques maisons
seulement ont acheté des marchandises gémérales. Il n’y
a pratiquement pas eu de voyageurs sur la route et il se
passera encore quelques jours avant qu’ils commencent
leurs tournées. Entre temps les marchands de gros font
leurs inventaires de méme que les détaillants et tous sc
fréparent & envisager la situation. Le fait que les ma-
nufactures ont été en grande partie fermées et n’ont pas
fait de nouveaux stocks, montrent que les fabricants se
rendent compte de V'incertitude de la situation et donne
aussi une preuve qu’ils sont déterminés de ne vendre qu’a
mesure qu’ils achéteront du cuir aux prix actuels. Ces prix
semblent étre parvenus 3 extréme limite de baisse et, a
moins qu’il ne se produise d’autre baisse dans leg fourni-
tures, il n’y aura plus de réductions dans le prix des chaus-
sures.

Pour montrer jusqu'a quel point les prix de détail
avaient baissé dans quelques cas, un manufacturier a at-
tiré Pattention sur le fait qu’il avait vu des chaussures
marquées au détail & des prix qu'on ne pourrait égaler
aujourd’hui dans le gros. De ce q'ue notre représentant
a pu apprendre du commerce de gros il découle qu’il
n'est guére posstible de réduire davantage les profits sur le
colit actuel, et, & moing que quelque chose d’extraordinaire
n'arrive, ce qui n'est pas probable, les marchandises ven-
dues pendant le mois ne seront pas remplacées & des prix
qui permettront de maintenir le prix actuel de détail. Le
sentiment général dans le commerce semble étre que, aus-
sitot qu’il se produira une demande générale pour les
chaussures, il y aura tendance vers un marché plus fort
et celd n'arrivera pas par un désir du manufacturier d’aug-
menter les prix, mais il y a une certitude momle, d’aprés
les conditions existantes, qu'on ne pourra se procurer le
cuir aux prix courants en quantité et en qualité néces-
saire pour répondre a la demande.

SITUATION DU COMMERCE DU CUIR

Il n’y a pas eu & vrai dire de commerce de cuir
depuis un mois, a l'exception de quelques petites ventes
ici et la aux manufacturiers qui complétaient des com-
mandes qu’ils avaient pour le printemps ou qui fabri-
quaient quelques petites quantités de marchandises géné-
rales pour étre livrées immédiatement. Les manufactu-
res d'ioi et dang V'est du pays ont été ou fermées ou n’ont
fonctionné qu’en partie. I.es marchands de cuir ont senti
la futilit¢ de placer leurs marchandises sur le marché,
bien que des offres tentantes aient été faites aux manu-
facturiers il y a une couple de semaines. Les manufac-
turiers de chaussures, presque unanimement, en sont ve-

.nus & la conclusion qu’il est inutile d’essayer de forcer

le marché des chaussures, et attendent tranquillement que
le commerce de détail soit prét & acheter. Les marchands
de cuir, malgré le camctére tentant du marché aux peaux,
se sont tenus & P’écart, bien qu’il se fasse des ventes par-ci
par-la. Les stocks de cuir sont peu considérables pour ce
temps de l’année, et bien que les tanneurs paraissent dé-
terminés 4 ne pas se laisser prendre lorsque des condi-
tions meilleures se produiront, ils ne se fient pas sur I3
demandes soudaines, De lattitude de réserve que mani-
festent les vendeurs de toutes classes de cuir & chaussure,
i! est permis de juger que le commerce de cuir ne dérange
pas les conditions qui, espérent-ils, s’amélioreront dans
une couple de mois. Un des tanneurs a librement ex-
primé l'opinion qu’avant le mois d’avril, le marché aux
haussures et au cuir sera meilleur qu’il y a un an. !
a dit que les gens deviennent plus confiants dans ia :ia-
hilité des produits généraux, et qu’aussitét que le com-
merce de détail ee Tendrait compte de cette situation, il
commencerait @ faire des achats de stocks. “Vous verrez
le prix du cuir s’élever”, telle est la prédiction qu’il a
faite en souhaitant la bonne année an “Priz Courant”.
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REVUE DU MARCHE DES PEAUX
DURANT 1920

e ———————

L’année 1920 a été désastreuse pour le commerce des
peaux. Il y a eu baisse des prix rapide et presque sans
interruption, tandis que les affaires expédiées ont été de
quantité négligeable. C’est lorsque l'embargo canadien
sur les peaux fut mis en vigueur en juillet 1919, que les
marchands canadiens commencérent & voir les indications
de la dépression qui devait re produire, et depuis cette
date le commerce diminua; mais ce n’est que cette année
que la baisse des prix est devenue si marquée.

Il y a un an leg peaux des packems valaient 45 & 47
sous Ta livre et aujound’hui elles e vendent de 12 & 13 sous
la livre et ce ne sont que des prix nominaux, car il n’y a
pas assez de ventes pour établir un prix de marché. Cette
baisse g'est produite pendant une période de douze mois,
mais on peut dire qu’il y a eu trois niveaux ow périodes
d’achat — au printemps, les cotes étaient de 40 & 44 sous,
‘au commencement de l'automne de 22 4 24 sous et les
coteg actuelles 12 et 13 sous, les plus basses de l’année.
Trés peu de ventes ont été enregistrées pendant le cours
de Vannée; & I’automne. il s'est fait quelques ventes aux
prix de 23 et 24 sous. ‘Chicago, bien entendu, est, le centre,
'le barométre du marché aux peaux, et dernidrement, a
Texception de la gemaine du 30 novembre — alors qu’un
million de peaux changdrent de mains—un nombre trés
restreint de transactions ont été enregistrées. Cette im-
million de peaux changérent de maing — un nombre trés
stimulant artificiel de commerce, et lorsqu’elle cessa le
commerce retomba dang le marasme, Il est intéreszant tou-
tefois de noter ici les prix auxquels se sont vendus ces
peaux, comparés aux cotes d’avant-guerre.

Voici ces chiffres:

Prix Prix
de vente  d’avant-guerre

Peaux fortes de boeufs . . 21 0 & 20
Peaux légeres de boeufs . . 20 19 a4 1915
“Peaux fortes de vaches . . . 18 - 19
Peaux légéres de vaches . . 15 1914
Peaux fortes de boeufs du

IDeXH8 « « 5 w5 55 % 5 16 191%.
Peaux légéres de boeufs du -~

TOXBE . v o o 5 v 5 o« 14 19
Pedux extrémement légéres

du Texas . . . . . . .. 13 1834
Boeufs du Colorado . . . . 14 19
Boeufs marqués au fer . . 15 19 @19y
Vaches marquées . . . . . 13 1814 & 183

Ce fut une grande vente de débarrag commencée par
les packers et il est probable que ces peaux étaient desti-
nées 4 leurs propres tanmeries.

La seconde transaction de quelque importance eut
lieu dans la gemaine de Nogl, alors qu’une vente de 90,000
# 100,000 peanx 1égdres de vaches des packers (soustrac-

tions faites de celles de septembre et de nmovembre) ont
été vendues & 13 gous et 100,000 peaux de vaches marquées
& 12 eous, les prix indiquant les conditions actuelles du
marché. '

La baisse dans les prix des peaux de veaux a été
méme plus prononcée. Ces peaux sont cotées aujourd’hui
2 12 et 14 sous, il y a trds peu de ventes. Cela représente
une réduction de 80 pour cent sur les prix de décembre
1919, alors que la moyenne des prix était de 65 sous. Au
printemps, les peaux de veaux étaient cotés de 45 A 50
sous et les prix ont subi une baisse graduelle depuis.

Bien que les prix soient trés favorables au point de
vue de 'acheteur, la perspective immédiate des peaux est
incertaine. Tant que ’activité dans 'industrie de la chaus-
sure ne reprendra pas et que les tanneurs seront incapa-
bles de liquider leurs présents stocks. de peaux, 1l est
douteux qu’il puisse se faire de gros achats.

o

NOTES SUR LE COMMERCE DES CHAUS-

SURES EN CAOUTCHOUC

Conditions du détail et du gros. — Perspective pour
l’hiver. Réduction dans les articles de ten-
nis. — La nouvelle liste réguliére probable-
ment réduite.

Malgré le temps neigeux qw'il a fait avant et aprés
INoél, le commerce de csoutchouc n’a pag été trds actif.
Le résultat est que les stocks sont plug considérables que
d’habitude & cette saison de Vannée. Il ne reste que deux
mois pour ge débarrasser de ces marchandises et les dé-
taillants se rendent compte qu’il va leur falloir faire des
efforts pour accomplir cela avant le commencement d’une
autre saison. C’est une bonne chose cette année que la
saison des claques n’ait pas commencé le premier janvier
comme chez nos voisins. Leurs marchands ont & faire face
3 une sitnation semblable & celle qui les a harassés pour
la vente des chaussures en cuir. La nouvelle liste est bais-
sée d’environ dix pour cent dang tous les Etats-Unis et
cela produit un mauvais effet sur la vente des marchan-

. dises qui ont été ochetées 3 la dernidre saison, & prix aug-

mentés. L’impression que le prix des claques a baissé,
crée une dure situation pour le marchand de détail.

Baisse d’articles de tennis,

Le premier du mois, on a annoncé une baisse de
dix pour cent sur tous les articles de tenmis et de eport,
cette réduction devant &’appliquer sur les ventes de la
saison prochaine. Ainsi, ceux qui ont commandé avant le
premier décembre et qui ont droit & un escompte de cing

" pour cent pour avoir commandé & bonne heure, retien-
" nent cet avantage. Lia baisse dans les prix a sans doute été

causée en partie par la lenteur avec laquelle leg comman-
des ont ¢té faites, mais elle est surtout attribuable & la
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baisse des matériaux bruts. Les manufacturiers atten-
daient la situation qui 8'est produite; ils en ont donné la
preuve par le fait qu’ils ont garanti aux acheteurs, au
commencement de la saison que g'il e produissit une
baisse dans les prix avant le 31 mai, cette baisee serait
applicable sur toutes les affaires expédibes, quand méme
le marchand aurait, & cette époque, disposé de ses chaus-
sures. Les manufacturiers disent qu’ils ne sont pas
anxieux d’avoir un gros commerce de cette classe de mar
chandises cette année. Ils disent que les trois ou quatre
dernidres années ont été anormales et que les demandes
inaccoutumées qu’ils ont regues ne leur ont pas permis de
faire des affaires profitables sans intervenir considérable-
ment dans le commerce régulier du caoutchoue.

Réduction probable.

'Comme nous ’avong déjd dit la liste revisée des prix
des commercants américaing de caoubchouc accuse une
réduction d'environ dix pour cent. La baisse sur quelques
articles a été de quinze pour cent,-sur d’autres la baisse
a été de huit, mais la moyenne est de dix. Diverses orga-
nisations ont demandé aux manufacturierg de caoutchouc
de différer la baisse de ‘quelques mois afin de leur per-
mettre d’écouler le stock qu’ils avaient en main, mais la
liste de baisse avait pratiquement été émise avant que ces
démarches eussent été faites et il était trop tand pour-la
rescinder. Au ‘Canada, la nouvelle saison ne commencera
pas avant le premier mars. Méme 1’Ouest convient que
c’est assez tdt pour vendre des claques pour la saison pro-
chaine. Il est tout probable que les manufacturiers de
caoutchoucs canadiens vont suivre exemple de leurs con-
frdres américains et vont annoncer une réduction de dix
4 quinze pour cent. It y a eu quelque discussion au sujet
de escompte 4 accorder sur les premidres commandes,
mais cet escompte sera un des principaux facteurs dans
les termes de contrat de la prochaine saison. Entre temos,
les détaiilants et les marchands de gros vont essayer de
réduire leurs stocks de claques pour le mois de mars.

Stirapprovisionnement.

Les claques sont au nombre des marchandises qui ont
subi une baisse sérieuse. comme résultat de surproduction
et de spéculation insensée tel que la chose s’est produite
pour le sucre. Actuellement le caoutchouc brut est & un
prix moindre que le coit de production. Les nombreuses
plantations d’arbres & caoutchouc, qui ont été faites 4 la
suite de la grande activité du commerce de caoutchouc en
1909 et 1910, devaient amener une surproduction de caout-
choue, & moins qu’il ne se développat une consommation
égale. Les demandes occasionnées par la guerre augmen-
terent la consommation, et, aprée la guerre, pendant les
prospéres années qui suivirent vint aussi l'encourage-
ment fourni par les conditions du change. Le bon mar-
ché apparent du caoutchouc porta les manufacturiers
américains 3 faire de grands achats jusqud ’'année 1919.
Loptimisme qui prévalait au sujet du commerce en géné-
ral, joint au bag prix dans les conditions du change, por.

)

térent les Etats-Unis & importer du caoutchouc en 1919,
au taux de 18,000 tonnes par mois. Les manufacturiers -
américains de pneus avaient méme formé le projet d’aug-
menter leur production, en 1920, de 30 pour cent. Les
producteurs et les marchands de la Grande-Bretagne fu-
rent dégus en croyant qu’il n’y aurait pas assez de caout-
chouc pour la demande. La consommation des Etats-
Unis fut estimée & prs de 300,000 tonnes pour 1920.

En mai 1920, toutefois, il devint évident que les ma-
nufacturiers américaing de pneus avaient surévalué la
ppuissance de consommation de leurs acheteurs et avaient fa-
briqué trop de pneus pour le besoin du pays.

Une autorité de Londres dit qu'un niveauw de prix
& maintenant été atteint, lequel agira comme un agent
plus puissant dane la restriction de la production que
tout autre agent ou toute sutre mesure spéciale que pour-
rait adapter I’Association dea producteurs de caoutchouc.
D’qutre part, le bon marché du caountchouc brut doit sti-
muler la consommation. Le renouveau d’activité pourrait
étre lent & venir, mais il se produira certainement une

'améliomﬁon des conditions actuelles,

]

LA SITUATION DU COMMERCE DE LA
CHAUSSURE AU DETAIL

]

Ce que les détaillants pensent des conditions présen-
- tes et futures. — Ensemble des opinions relati-
ves aux affaires et aux prix. — Les stocks sont
encore bien garnis, mais dans une bien meilleure

cpndiﬁon qu’il y a un ou deux mois, — Des amé-
liorations en janvier. '

1 y a peu de temps un questionnaire & été envoyé A
environ deux centy des principaux marchands dans le but
d’obtenir une opinion générale au sujet du commerce quant
au présent et & 1’avenir. Voici les questions et le sommaire
des réponses regues:—

QUESTIONS POSEES.

LS

Voici les questions qui avaient éb6 posées dans le
questionnaire :— :

(1) Les stocks de détail ont-ilg été réduite suffisam-
ment maintenant pour les laisser dane un état conservateur?

(2) Quelle est votre politique au sujet des achate
maintenant ? : ‘

(3) Quelle est votre opinion an sujet de la situation
actuelle du commerce deg chaussures ?

(4) Les gens semblent-ils avoir encore de l’argent
4 dépenser? :

(5) Y a-t-il beaucoup de sans-travail dans votre lo-
calité?

(6) Quelles sont les marchandises qui se vendent le

_mieux chez vous?

(7) Quntbendez-vous en fait d’affaires apra Notl?
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(8) Est-ce que les gems de votre localité parlent beau-
coup de la hausse dey prix?

(9) Comment vous proposez-vous de marquer votre
stock lorsque vous ferez 'inventaire?

LES REPONSES.

(1) Quant aux conditiong des stocks de chaussures
dans les magasins de détail, la majeure partie des répon-
ses indiquerait que 1'on croit que les stocks sont.encore
trop considérables, spécialement dans les petites localités.
Une minorité des marchands prétendent avoir leur stock
en bon état pour I’année prochaine.

(2) Presque tous les détaillants ont déclaré qu’ils n’a-
chetaient présentement que les marchandises dont ils ont
absolument besoin, Quelques-uns prétendent empiéter sur
leurs besoing du printemps par une mange de 40 pour cent,
et d’autres jusqu’a mne marge de 70 pour cent, mais au-
cun n’a complété ses achatg usuels de la saison.

(3) La majorité croit que le pire de la crise est passé
et plusieurs sont d’opinion que leg affaires reprendront en
janvier spéeialement si Ja température est froide. Plusieurs
croient que les affaires en janvier ne seront miseg en mou-
vement que par des ventes spéciales. Le commerce de No¢l
a été meilleur aprés que le gouvernement eut enlevé la

“taxe sur les articles de luxe, maig cette démarche du gou-
vernement et venue trop tard pour créer un effet trés ap-
préciable.
(4) Apparemment, il n’y a pas grande rareté d’ar-
gent, d’aprés les réponses Tegues, mais les gens différent
d'acheter dans lattente de prix plus bas. Ils eemblent avoir
de Pargent & dépenser pour deg plaisirs et des fantaisies
mais remettent ’achat des articles d’utilité.
(5) Tl semble qu’il y ait comparativement peu de chd-
mage, excepté dang les grandes villes. Le chomage n’a pas
encore affecté le commerce des chaussure; sérieusement,
mais plusieurs correspondants croient qu’il ee fera sentir
au commencement de V’année.
(6) Les marchandises générales & prix modéré; se
sont le mieux vendues, les pantoufles, les oxfords et les
claques. Les commercants ne croient pas que le commerce
de Nokl ait été aussi bon que Vannée derniére. Plusieuns
oorrespondants critiquent vertement la presse quotidienne
parce qu’elle aurait détourné Vesprit du public et 'aurait
empécher d’acheter des chaussures maintenant.
‘ (%) Quand & Vétat du commerce aprés' Noél, le ton

général de Popinion est plutdt décourageant. Quelques-uns
pensent que lorsque leg gens auront besoin de chaussures,
il viendront en acheter, mais d’autrag s’attendent & ce que
la lutte pour obtenir des prix moing élevés se.continuera
tant que les geng pourront couvrir leurs chaussures trouées
avec des claques. Ils prétendent qu’il y a une forte pré-

vyention -contre tout achat aux prix actuels, spécialement

én campagne, ol le prix des peaux est si bien connu. Lo
fermier attend que les prix deg chaussures aient atteintune
haisze proportionelle & celles des peaux.

(8) Quant 2 Vattitude générale au sujet des, pnx
les détaillants disent qu’il ne semble pas y avoir &’
sement. chez les acheteurs. L’un des marchands vdit:

- Jans le ervice actif de Ames Holden McCready, Limited,

. les ressources du Canada. Encore qu’il y ait, pour V'instant,

“Ils demandent des bonneg chaussures a des prix' plus
bas et il n’y a pratiquement pasde demande pour les chaus-
sureg de haut prix”. Un autre dit: “Ils-attendent tous de
grosees réductions pour les chaussures du printemps”. Ap-
paremment le public n’a pas changé. d’impression et i!
croit les chaussures trap élevées.

(9) Presque tous les marchands détaillants disent
quils vont matquer les marchandises de leur stock. aux
prix du gros. Quelques-unz dirent que les diverses mar-
chandises qu’ils ont en stock sont & des prix qu’ils ne
trouveraient pas aujound’hui au gros, et plusieumns disent
qu’ils réduisent leur colit de quinze a vingt pour cent. La
plupart d’entre eux sont préts & accepter leurs pertes au |
moig de janvier.

Ces opinions viennent des mamhamde qui représentent
le commerce de la chaussure dans toutes les parties du
Canada. Ils ont lenrs établiszements dans deg localités dont
la population varie de mille & cinq mille &mes de. sorte que
ces opinions peuvent &tre considérées comme celles préva-{
Jant dans le commerce de la chaussure par tout le pays.

o

ASSISTANT A'LA:PRESIDENCE DE
AMES HOLDEN

M. R. W. Ashcroft, directeur de la publicité ponr
Ames Holden McCready, Limited, a ét6 nommé: assistaut
du- président, en vertu d’une nouvelle politique. destinée
2 rendre plus. étroite 1a coopération entre la production.
la vente et la publicité.

M. Ashcroft. apporte une expérience unique a -’exé-
cution de ses nouvelles fonctions, ayant été pendant des
années directeur de la .publicité: pour la United States
Rubber Company, et la Canadian Consolidated Rubber
Company, et le créateur des systémes les plus efficaces
pour susciter la vente, mis en opération aux Etats-Unis
¢{ au ‘Canada ces derniers  temps.

11 ne fait pas de doute que lentrée de M. Ashcroft

correspondra & lapplication de systdmes définis pour le
développement phénoménal des industries de Ames Hol-
den McCready: Cuir, Chaussure, Caoutchoucs, Feutre-,
Pneumatiques et Chambres 3 air, en.1921.

]

DINER ANNUEL

A la suite d’une conférence commerciale; le personnei
de Hall & Hodges Limited, successeur de 1’Industrial
Export So.-of Canada.Limited, a tenu son diner a.nnnel
au Ritz{Carlton, & Montréal, le 29 décembre dernier sous
la présidence de M. G. G. Hodges.
~ Les. discours- furent caractérisés par Pesprit d’opti-
misme, d’expansion et de confiance dans les possibilités et

une dépression industrie}le, les orateurs se. montrérent. tous
d’ams quelle serait comparatlvement de cmu'te durée




Vol. XXXIV—No 8

LE PRIX COURANT, vendredi 21 janvier 1921 - 81

QUAND COMMENCERA-T-ON A ACHETER?

La question que tout le monde pose, — Peut-on y
répondre de facon satisfaisante?—Peut-on faire
quelque chose pour la résoudre? — Quel séra
Pavenir dans le commerce des chaussures?

—_——

Ce sont les questions qui sont posées par tout le mon-
de, depuis le tanneur au distributeur de chaussures et on
pose ces questions en ce moment critique avec plus d’an-
xiété qu'auparavant, Une revue des conditions pourra jeter
un peu de lumiére sur le sujet. ’

Comment s’est produite la baisse?

Voici les conditions qui existaient il y a un an dans
le commerce des chaussures. Le commerce avait été ex-
ceptionnellement bon pendant des mois. Les commergants
avaient fait des gros achats pour le printemps en prévi-
sion d’une forte augmentation de commerce. Les manufac-
turiers ne pouvaient se procurer le cuir ou la main d’oeu-
vre pour produire la marchandise assez rapidement pour
fournir aux demandes. Les prix de gros augmentérent
continuellement et les commergants suivirent la politique
de payer les prix demandés et de passer I'augmentation
aux consommateurs.

Durant le mois d’avril dernier, il se produisit un mou-
vement d’opposition et d’antagonisme contre P’avance
constante des prix des principales marchandises, et ce
mouvement était appuyé et encouragé dans des articles
violents de la presse quotidienne qui tonna contre les pro-
fits exorbitants, Au bout d’un mois, le commerce com-
menca & donner des signes, pas trés apparents de fai-

blesse: mais suffisants pour avertir les prévoyants que la’

période d’une acquiescence nonchalente de la part du pu-
blic allait atteindre sa limite. Les banques se mirent de la
partie et commencérent 4 demander & leurs clients une ré-
duction de leurs emprunts. Cela créa chez ceux qui avaient
des gros stocks une tendange & les écouler.

Ce fut une répétition du caillou roulant qui acquiert
de la rapidité & mesure qu’il roule. Pendant le mois de
juin, il gest fait le plus grand nombre de ventes & sacri-
fice qui soit connue dans l’histoire du commerce de l.a
chaussure puor cette période de 'année. Chacune fut pris
de panique ou suivit aveuglément le courant. Le résultat
fut que le public fut confirmé dans Popinion, déja en
partie formée, qu’il avait été dévalisé ou exploité et com-
menca & restreindre ses achats. Les ventes spécia.les furent
dans bien des cas futiles ou les résultats trds maigres.
Entre temps les commandes d’automne furent annulées
et il fallut, de nécessité, en disposer par des méthodes irré-
guliére. Pendant toutes ces opérations, le public se con-
vainquit de mieux en mieux que la baisse n’était pas en-
core terminée et que 8'il attendait davantage, il aurait des
_ chaussures aux prix d’avant-guerre.

Quand achétera-t-on?

La question qui e pose maintenant est celle-ci, le
consommateur a-t-il commencé 4 se rendre compte que la
baisse a atteint son extréme limite et les besoing de chaus-
sures ont-ils atteint un point o) on peut ’attendre & un
nombre raisonnable de ventes, aux prix courants, indépen-
damment de l'attitude générale des prix. En premier lieu
on peut assumer que, alors que la “gréve” contre V’achat
a perdu beaucoup de son entrain, et &’est & peu prés dé-
pensée, il y a cependant encocre une disposition & ’abs-
tenir. Cet état de choses sera encore maintenu davantage
Par un grand nombre de ventes spdciales qui seront faites
aprés la prise de Pinventaire jusqu’a ce que les effets de ces
ventes se soient passés, et il y aura une certaine absten-
tion de ln part de ceux qui sont parfaitement en état d’a-
cheter et qui seront consentants d’acheter lorsqu'ils croi-
ront que le marché est parvenu 4 un état de stabilité. Quant
au commerce de ceux qui ont réellement besoin de chaus-
sures il continuera d’tre prudent, pour deux raisons —
épouvantail du chdmage et la tendance rationnelle de re-
mettre les achats de chaussures et autres achate dans un
effort d’atteindre le printemps sans faire de nouveaux dé-
boursés. Le mois actuel et le mois prochain promettent
d’étre critiques pour les commercants de chaussuress 3
moins qu’il ne survienne quelque chose qui fasse détourner
Vesprit des consommateurs et des détaillants de la possi-
bilité de prix plus bas. 2

Rien ne portera les gens A acheter maintenant, si ce
West la perspective de la hausse des prix. Quiconque a
voulu ouvrir les yeux a pu voir que durant les trois ou qua-
tre derniers mois les réductions les plus draconiennes n’ont
eu pour effet que de rendre la majorité des gens indiffé-
rents. Personne ne veut acheter sur un marché & la baisse.
(Cela ne se fait pas. Aujourd’hui les tanneurs n’achétent pas
de peaux, les manufacturiers de chaussures n’achétent pas
de cuir, et les commercants vendent des échantillons parce
qu’ils croient que la baisse n’est pas encore terminée. Quel-
que chose devra ge passer dans l'esprit de I’acheteur pour
lui faire voir les avantages d’acheter maintenant, avant
qu’il se décide. ‘Ce quelque chose sera lintért propre. Il
achétera g'il croit que cela ne le paiera pas d’attendre.

Les apparences sont que cet encouragement pourrait
se produire le moig prochain. Il n’y a pas de stocks consi-
dérables soit de cuir, soit de chaussures et il est morale-
ment certain qu'une demande accélérée établira la Vieille
loi sur laquelle repose la stabilité permanente. Il peut se
faire que nous ne soyons pas encore rendus & ce terrain,
n.ais nous sommes tellement prés que le moindre mou-
vement dans 1’atmosphére des affaires signifiera un mou-

. 'vement d’ascension.

La voie certaine.

e marchand de détail, et, de fait, tout distributeur
de marchandises, devrait s’assurer que son stock de mar-
chandises est réduit aux stricts besoins du jour. I de-
vrait garder les marchandises qu’il lui faut au prix cou-
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rants du gros et devrait étre prét 4 suivre toute variation
qui pourrait se faire gur le marché. Il devrait, entre temps,
diriger toutes ses énergies vers une politique d’un constant
et rapide renouvellement de stock. Gardez le stock complet
ct tenez-le en mouvement et soyez prét & tout événement.
Par-dessug tout, soyez optimiste avec vos pratiques, votre
personnel, dans vos annonces et avec ceux qui vous ven-
dent des marchandises.

0
A\

SECONDE ASSEMBLEE ANNUELLE DE
L’ASSOCIATION DES MANUFACTURIERS
DE CHAUSSURES DU CANADA

LA

Ia seconde assemblée annuelle de 1’Association des
Manufacturiers de chaussures du Canada se tiendra 2
Toronto les 25 et 26 janvier courant. Un ou plusieurs
représentants de chacune des 178 manufactures de chius-
sures du Canada devrait se faire un devoir d’y assister.

Les manufacturiers de chaussures et leurs amis de-
meurant & P’est de Montréal laisseront la_gare Bonaven-
tare par le G.T.R., le lundi 24 janvier 4 11 p.m. pour ar-
river & Toronto & 7.30 mardi matin, et ceux qui vou-
draient revenir immédiatement aprés le banquet et la
convention pourront prendre le train du G.T.R. & 11 p.m.
ct étre de retour & Montréal, le jeudi matin.

Parmi les personnes qui se sont déja fait inserire
comme devant assister i cette convention, notons:

DE MONTREAL

MM.
Daoust, John MeIntyre, T. H. Rieder, W. A. Angus, T
H. Lane, Ralph Locke, W. F. Martin, Raoul Lanthier,
Henri Viau, T. Gagnon, W. Hébert, C. H. Degmse W. J.
Venor, Albert Tétrault.

DE QUEBEC

M. et Mme J. E. Warrington, M. et Mme J. M.
Stobo, MM. Luc Routhier, C. E. Carpentier, Laurent
Blondeau.

DE ST-HYACINTHE

MM. J. A. C6té, Eugeéne Coté.

DE FREDERICTON

M John D. Palmer.

D’AMHERST, N.-E.

M. C. S. Sutherland.

_ D’HEBRON, N.-E.

M. K. E. Crosby. )

DE KITCHENER

MM. E. C. Greb, E. A. Clément, N. B. Detwiller,

Fred H. Ahrens, A. A. Amburst.

DE GALT

MM. F. S. Scott, W. G. Fallen, F. R. Delafield, A.

M. Stuart. ‘
~ DE PETERBOROUGH
M. B. F. Ackerman.
DE ST. THOMAS
M. A. G. Metealf.

Narcisse Gagnon, Wilfrid Gagnon, Joseph .

M. W. YOUNGBLUD AU SERVICE DE LA
AMES HOLDEN McCREADY LIMITED

La politique progressiste adoptée par la Ames Holden
McCready Limited dans la production et la mise sur le
marché des pneus d’automobiles et chambres-d-air est de
prendre a son service les plus fortes personnalités du
commerce. ‘

M. W. YoungBlud, derniérement gérant des ventes
de pneumatiques pour la Dominion Rubber System pour
0 division de Québec est la dernidre acquisition faite par
cetic organisation entreprenante. En prenant charge de
In gérance des ventes du département des pneumatiques
de Ames Holden McCready, Limited, M. Youngblud ouvre
un large champ d’activité & ea capacité et A sa vaste expé- |
vience que ses amis du commerce se plaisent 4 vanter.

Il est & penser qu'un nouvel élan sera donné & 'aug-
mentation déji rapide des ventes et de la popularité ‘des
“pneumatiques Ames Holden” par ce nouveau chef des
ventes, qui est bienveillamment accueilli dans sa nouvelle
position par nombre des anciens associés de sa fonction
précédente et qui ‘e précédérent au service du A, H. M.
System.

- 0 J
JINDUSTRIAL EXPORT CO. OF CANADA,

LIMITED, DEVIENT LA HALL & HODGES
LIMITED

L'Industrial Export Company of Canada, Limited,
a changé récemment le nom de sa firme, pour faire. af-
*faires sous le nom de Hall & Hodges Limited, une or-
zaniastion- de vente qui aura plus de facilités d’atteindre
le commerce du Canada.

Il n’y a absolument aucun autre changement dans
cette institution que celui du nom de la firme, et les re-
présentants de Hall and Hodges, Limited, sont déja sur
leurs territoires avec les lignes qui ont été populaires I’an
dernier, telles que les guétres “Esmay”, pantoufles in-
dienmes, shoepacks Palmer-McLellan, semelles Cochrane,
boucles de fantaisie, ete.

o

A LA CHAMBRE DE COMMERCE DE
' DRUMMONDVILLE f

Jeudi de cette semaine, la Chambre de ‘Commerce de
Drummondville a tenu une trés intéressante réunion au
cours de laquelle M. Chs. Holmes, invité spécial, a fait une
causerie fort gofitée sur les services que peut rendre umne
Chambre de commerce. M. Chs. Holmes, dont la compé-
tence en matiéres commerciales, financiéres et publici-
taires est bien connue des cercles commerciaux s’est ac-
quitté de sa tiche avec bonheur et a fait & nos amis de
Drummondville des suggestions qui,me manqueront pas
de porter leurs fruits.
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L’EXPORTATION DES CHAUSSURES
AMERICAINES AU CANADA

Il est évident que les Etats-Unis cherchent & écouler
sar notre marché le surplus de leur production de chaus-
sures, et ce & des prix extrémement bas, comme le pronve
‘e tableau ci-dessous. extrait du sommaire mensuel du
commerce des Etats-Unie. 11 v a 1d un danger séricux
pour Vindustrie canadienne de la chaussure et pour éviter
‘os cffets de pareille menace, il convient de prendre les
mesures préventives contre cette concurrence qui, si elle
se généralisait, ruinerait notre industric de la chaussure
d¢ja &l éprouvée en cc moment. , s . -

33
\inde 1920 (9 mois) 619,860  $1,902,252.  $3.07
Année 1919 . . . .. 876,277 2,012,412, 2.86
Anngée 1918 . . . .. 1,004,819 2,413,089, 2.41

I/ Association des Manufacturiers de chaussures du
(‘anada voudrait prévenir l'entrée de ces chaussures amé-
ricaines & prix réduits; an Canada, et les chiffres ci<dessus
démontrent jusqu'a quel point le “dumping” existe. * Ceux
quiont des PREUVES CONCLUANTES que des chaus-
sures sont vendues dang leur district & prix réduits par
des maisons américaines, devraient avertir 1’Association
qui prendra les mesures néeeseaires pour protéger notre in-
dustrie contre ce “dumping”.

CHAUSSURES DES ETATS-UNIS EXPORTEES AU CANADA.

1920 ENFANTS
) Paires  Vuleur Moyenne t Paires
Janvier. 13,435 $14,201. $1.06 44,007
Février. 6,259 7,720, 1.23 36,084
Mars . . . . . 10,525  9813. .93 43,150
Avril © . . L 5,942 6,961, 117 81,528
Mai 19.830 19,357, 98 86,515
Juin o . . . . 13,208 11,803." .89 54.182
Juillet. . . . . 5,309 8,625. 1.62 23,430
Aolit .-. . . . 755 942. 1.25 16,957
Septembre. . .0 2,801 3,271. 1.16 27,073
“TOTAL: 78,064 $82,783. $1.06 412,926
RECAPITULATION

Paires Valeur Moyenne

Enfants . . « « » . 78,064 $§ 82,783. §$1.06

Femmes . . . . . . 412,926-  1,381,123.  3.36

Hommes. . 128,870 438,346. 3.40

BRANLE-BAS GENERAL POUR.LE COMBAT

Alors que plusieurs déplorent la tendance vers la
baisse dans les prix de détail, il semble qu'il existe chez les
plus grands marchands du continent un sentiment gé-
néral de soulagement, parce que on s’achemine vers des
conditions plusL saines de commerce. “Il est bon que la
baisse se soit produite maintenant; si les prix eussent
continués & monter pendant une autre année, il se serait
produit un krach.” Cette phrase -semble résumer 1opi-
nion générale des marchands au sujet de la situation. Les
pertes sont acceptées philosophiquement — par ceux qui
peuvent les supporter—et les hommes d’affaires qui ont
une stabilité suffisante pour traverser la crise actuelle
se préparent a faire une lutte plus sérieuse que celles
gu'ils ont déjd livrées. Tout homme désire un état de
prospérité et aime & réaliser des profits faciles, mais le
marchand rusé, progressif et ambitieux tire satisfaction
de 1'épreuve aussi, alors qu’il doit faire appel & toutes les
ressources de son esprit et de son carectére et que le guc-
cds n’est obtenu qu’en suant sang et eau. Il est intéres-
sant de noter ici les remarques que faisaient James Simp-

FEMMES HOMMES
Valeur Moyenne Paires  Valeur Moyenne
$129,321. $R.94 14,741  $47,772. $3.24
117,200, 3.25 9,485  30,607. 3.21
155936, 3.61 9,78¢  31,060. 3.17
205,822, 3.63 19,565 83,420, 4.21
242,580.  2.80 29,827 79,654, 2.67
158,221,  2.92 25,940 65,844, 2.54
91,517, 3.86 10,083 37,684. 3.14
82,065. 4.84 4,512 33,136. 7.34
108,152.  4.00 4,928 29,269. 5.94

1,381,123 $3.36 $128,870 \$438,346 $3.40

son, vice-président de la maison Marshall, Field & Co., au
sujet de la situation. Dans un article qu’il a publié dans
UEconomiste, il dit: “Lorsque le seul but poursuivi pen-
dant la guerre ¢tait de vainere, on ne devait donner aux
affaires qu’une considération secondaire. Pendant cette
périoder alors que toute chose était plus ou moins bou-
leversée, leg divers services furent en souffrance, et main-
tenant nous tournons nos énergies & la tdche de repren.
dre notre cours.

“Nous trouvons un monde nouveau, — une nouvelle
race — un nouvel esprit qui remue tout. Chaque com-
merce progressif se prépare a laction. La compétition
sera des plus vives. Chaque once d*habileté, d’efficacité et
de ressource sera mise & contribution. ‘Ce sera’la survi-
vance des plus propres au commerce — une race de forts
et d’alertes — le lambin tombera en route.

La loi immuable de P’offre et de la demande a été
le facteur dominant qui a ouvert le mouvement de la
baisse des prix vers un niveau plus bas. La production
qui avait été réduite pendant la guerre a dfi se rattraper
pendant les denx ans d’intervalle depuis Varmistice et
par la nature méme des choses pendant cette période, les
prix d’un grand nombre d’articles nécessaires 4 la vie ont
subi une grande hausse.

Torsque la production eut augmenté au point de
suffire aux demandes» ’inévitable arriva — une baisse
soudaine des prix de presque tous les articles nécessaires &
la vie des hauteurs vertigineuses qu’ils avaient atteintes.”
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A PROPOS DE PNEUS

Au Détaillant

Tout le monde convient que le commerce des pneus est tran-
quille — si tranquille que beaucoup de fabriques de pneus sont ou
bien fermées, ou réduites a leur minimum de production. Si cet état
de choses devait se continuer, qu advxendralt-ll du commerce de
pneus en 19212 :

EXACTEMENT CECI—Jusqu'a ce que vous placiez vos comman-
des de printemps, les fabriques vont continuer a lambiner, sans avoir
vos spécifications pour se guider dans leur fabrication. Avec un dé-
but d'hiver tel qu'il a été jusqu'ici et un printemps qu’on est en droit
de supposer hatif, des prélévements terribles auront été faits sur les

stocks actuels de pneus a la fin du printemps. Lorsque la saison
active de I'6té 1921 arrivers, il y a grand danger qu’on se trouve en pré-
sence d'une pénurie de pneus. Et comme conséquence, il s’en suivra une
grosse perte d’affaires. Aucun manufacturier ne peut satisfaire plus
qu'une certaine quantité de demandes de la derniére heure et nous vous
engageons a vous protéger contre une situation comme celle qui se dessine.

Les prix des pneus aujourd’hui sont inférieurs d’au moins un-demi
pour cent sur les prix d’avant-guerre. Ils ne peuvent tomber plus bas,
car la forte augmentation du .prix de la main d'oeuvre, sur les tarifs
d’avant-guerre de méme que les fmais généraux beaucoup plus élevés ne
le permettralent pas.

Les Pneus Partridge et la Partndge Rubber Company travaillent
au mieux de vos intéréts—mais il faut que nous connaissions vos besoins
A temps pour bien vous serv1r

/

“The F._ E. Partridge Rubber Company, Limited

GUELPH, ONTARIO.

“Pneus Partridge — Aussi bons que lear nom”

amummmﬂwmh“mw&mmmmmnwm.
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LE REMANIEMENT TARIFAIRE.—~UNE FORTE
REMARQUE DE M. FERNAND RINFRET ..

{

“Je tiens & vous mettre en garde contre certains poli-
ticiens qui vous demandent de grands changements dans le
tarif,” disait récemment M. Rinfret en s’adressant 3 l’as-
semblée parlementaire, “Jé crois aux changements' graduels
et je suis contre les doctrinaires. Il est bon aussi, de com-
prendre, une foig pour toutes, que les intéréts du Canada
sont entre les mains des Canadiens, et que nous devrions
rejeter touteg idées comme tous avantages d’annexion ou
d’ultra~impérialisme et nous imprégner du fait que le
développement du Oanada. dépend de nous-mémes et non
des autres.”

Voild certes de sages paroles qu’on ne saurait trop
recommander 2 la méditation de nos législateurs. Il ne fait
aucun doute que nos industries ont besoin de protection
et que vouloir renverser toutes les barridres tarifaires serait
les vouer & une mort certaine et priver ainsi nos ouvriers
de leur gagne-pain.

Nous ne voulons pas dire par 14 que cette protection
doive se manifester d’une maniére abusive par des conces-
sions exagérément onéreuses pour le public consommateur.
Ce dernier & droit aussi d’étre protégé contre les prix trop
élevés pouvant provenir de ’empéchement systématique
de Yimportation au moyen de tarifs prohibitifs.

Oe qu'il faut ¢n pareille matiére, cest une juste me-
sure; gardbns-nom bien de vouloir tout bouleverser, de
vouloir tout chambarder pour complaire & telle ou telle
faction ; eachons faire preuve de modération et nous mon-
trer équitables envers tous ceux qui contribuent &-échafau-
der la prospérité nationale.

Nos industries non seulement sont pour nous la sour-
ce immédiate de mos approvisionnements, mais elles sont

aussi les grands pourvoyeurs du travail qui permel“aux
ouvriers de gagner au Canada leur vie et celle de leurs
familles. C’est 14 une double raison qui doit avoir son
poids dans la discussion du remaniement tarifaire dont
s’oocupe le gouvernement. d’Ottawa et qui vraisemblable-
ment contribuera & écarter les mesures extrémes et incli-
nera & une louable modération.

0

LES EPICIERS LICENCIES DE MONTREAL
VONT DEFENDRE LEURS INTERETS
A QUEBEC

Tes épiciers de Montréal, licenciés pour la vente de
la biére et du vin, et réunis en association comme rection
de ’Association des Marchands-Détaillants du Canada, ont
envoyé cette semaine & Québec, une délégation comporde de
MM. A. Sarrazin, président de la section, Alex. Dicnne
et J. E. Sansregret, pour défendre devant la Législature
Provinciale les intéréts des licenciés.

Les demandes suivantes, qui ont été adoptées & une
atemblée spéciale, tenue 4 Montréal, au Monument Na-
tional, le 12 janvier 1921 ont ét6 soumises au Premier
Ministre et 4 ’honorable tré&3Ner de la province de Québog:

EXTRAIT DES MINUTES:

1l fut proposé par M. J. E, Sansmgret secondé par
M. J. A. Dionne:

“Que des licencey pour la vente de la bidre et du vin
A leur poids naturel soiént accondées telles qu’on en accor-

dait avant la pasation de la loi de prohibition.”” Adopté

unanimement.

11 fut proposé par M. J. E. Pomer, secondé par M.

N. Lalande:
“Que le nombre de licences ne e Soit pas augmenté et

fa W[ez//eure
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que les permis soient accordés dans les mémes conditions
que celle; qui existent actuellement.” Adopté unanime-
ment,

Il fut propasé par M. P. Daoust et recondé par M.
J. E. Sansregret:

“Qu'il soit permis aux licenciés pour la vente de Ia
biére et du vin de faire leur propre importation afin de
ouvoir contrdler la qualité des produits qu’ils vemdent
¥ leur clienttle.” Adopté unanimement,

“OONSIDERANT que Vamendement & Tarticle 904
des Statubs refondus 1909 amendés par les lois 6-George 5

. Oh. 11-Sect. 1-7 Geotyge 5-Ch. 17-Sect. 1 et 8 George 5,
Ch. 23-Sec. 4, et qui se lit comme suit: “La place d’af-
faire3, comprend les bureaux, magasine, hotels, restaurants,
maisons de logements, ateliers, boutiques ou autres dépen-
dances qui &’y rattachent.”

11 est proposé par M. Pierre Filion, secondé par M.
U. Sansregret;

“Que ler motg.“Maisons de logements” soient retran-
chés de cet article de maniére & conserver le principe de
Vinviolahilité du domicile, et & empécher que le fait d'étre
marchand ne soit pas considéré comme une tare.” Adopté
unanimement.

“CONSIDERANT que les magasins licenciés de

Montréal ront tenua de fermer leurs portes & 7 heures du
soir les quatre premiers jours de la semaine; sanf la veil-
le des jours de féte: et durant les deux derniéres semai-
ney de déoembre: & 9 heures le vendredi et & 11 heu-
res le samedi,”

11 -est proposé par M. J. A, Ohnrlebols, secondé par
M. J. H. Caillé;

“Que la permission soit accordée aux licenciés pour
la vente‘de la bidre et du vin de faire la livraison de Ia
biere et du vin commandés pendant les heures légales de
vente jusqu’aux heures de fermeture.” ‘Adopté unanime-

t)l
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AVIS DE CHANGEMENT DE NUMERO DE
TELEPHONE

¢

La Rapid Electrotype Co. Limiled, nous informe que
depuis le 16 . janvier ses numéros de téléphone ont été
changés et que les appels doivent étre faits dorénavant a:
_ Plateau 3945 ou Plateau 3946,

0O
U=

SUR LA ROUTE

M. G. E. Brunelle, représentant de Geo. W. Peck, la
maison de confection bien connue, doit se mettre en rou e

ces jours-ci. Il continuera le mois de février & visiter la’
Rive Nord et la région de PAbitibi et parcourra pendant le

mois de mars le dictrict du lac.StJean.

NOTRE SERVICE D’INFORMATIONS

St-Célestin.

Veuillez me donner 'adresse de la maison vendant le
papier & couverture qui-porte la marque “Ruberroid”, —
L. G ; :
Réponse.—Standard Paint Co. of Canada, Tad., 52
Square Victoria, Montréal.

* * =

Ste Genevieve de Batiscan.

Seriez- vous assez bon de me donner I'adresse d’une
maison ol je pourrais acheter de la laine brute. :

Réponse: A la maison W. I Bencon & Co. 164, rue
St.-Jacques, Montréal.

~0

LES BELGES VENDENT LA VITRE EN CANADA
MEILLEUR MARCHE QUE LEURS CON- °
CURRENTS BRIT.;,\NNIQUES

A une récente session de la Commission du Tarif
vingt-cing maisons faisant le commerce du verre & vitre
en gros ont fait présenter par M, N. L. Martin, de Toron-
tor un mémoire dénongant la proposition récente d’un ma-
uufacturier pour I’égalisation du tarif sur le verre & vitre
et la glace. Dans le cas du verre & vitre ordinaire, Vaug-
mentation proposée vortant le tarif préférentiel britanni-
que et le tarif général de 714 et 1214 pour cent respective-
ment & 20 et 30 pour cent, signifierait un pourcentage
d’augmentation de 266,6 et dans d’autres lignes ’augmen-
tation serait égelement trés marquée.

Le raprésentant canadien de Pilkington, fabricant de
verre de St. Helene, Angleterre, a également élevé sa pro-
testation contre les changements proposés.

La maison Pilkington a établi il v ya une huitaine
d’années une usine 4 Thorold, Ontario, pour I fabrication
du verre & vitre seulement. Son représentant fit remar-
quer que jusqu'd présent sa maivon s’était arrangée pour
exister avec les taux actuels de protection qui ne sont que
de 72 pour cent sur les produits de la Grande-Bretagne,

~mais qu’il serait désireux de voir porter ces droits & 15

pour cent pour le verre a witre. Il ne désire cependant au-
cun changement dens le tarif sur les autres genres de ver-
res que cette maison importe d’Angleterre.

Dans le commerce de la verrerie, les Belges, avec la

grande dépréciation de leur monnaie courante, sont main-

tenant en.mesure de vendre ici bien meilleur marché que
leurs rivaux auglais et la maison Pilkington I’a appris &
ses dépens.

Te ministre informa son visiteur, qui en resta fort
surpris, que.le changement avait été fait A la ‘demande

‘directe d’exportateurs britanniques et il ajouta: “J’ai pen-
8¢ moi-méme qu’ils rie connaissaient pas leur avantage.”
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LA PRODUCTION DE THE DU MONDE EST DE
25 POUR 100 AU-DESSUS DE LA
CONSOMMATION

L’industrie de la production du thé passe par une pé-
riode difficile, et si les conditions présentes se continuent,
elles provoqueront I'abandon d’un certain nombre de jar-
dins de thé, particuliérement de ceux qui donnent les qua-
lité; les plug communes & Ceylan et aux Indes. On estime
que la production mondiale du thé est d’environ vingt-
cing pour cent au-dessus de Ja consommation, la production
ayant augmenté et la consommation diminué. Ta diminu-
tion est attribuée principalement & la cessation de la de-
mande en Russie et dana 'Europe Centrale et aussi, jusqu’a
un certain point & la démobilisation de ’armée. anglaise,
car leg =oldats en service actif étaient de forts buveurs de
thé.

L’augmentation de la production est diie largement
a la cueillette grossiére, qui fut encouragée par le Gouver-
nement anglais tandis que le thé était sous contrdle, pre-
nant les Técoltes & un prix fixé quelle que soit la qualité.
Cette habitude de cueillette continua aprés que le controle
fut aboli jusqu’a ]a chute des prix qui fit cesser cette pra-
tique. ‘A ce term-pz;, cependant. de: stocks énormes de thé
avaient été accumulés en Grande-Bretagne pour lesquels, il
'y avait pas de débouché et les prix tombérent en con-
séquence. Une partie considérable de ces stocks importants
consiste en thés vieux et éventés, détériorés au point de
ne pouvoir trouver acquéreur, Il y a espoir d’une réouver-
ture prochaine du marché rusee, ce qui absorberait une
grosse quantité-des stocks existants; mais si cet espoir ne
se réalise pas, beaucoup de janding.devront cesser la cul-
ture, ce qui aurd pour effet de faire hausser les prix.

“Il n’y a jamaig eu pareil déluge de thé commun sur
le marché de Londres et probablement jamais aussi grande
rareté de thés fins” disait M. P. ‘C. Larkin de la Salada
Tea Company, Ltd., dans une técente entrevue. “Cela pro-
vient surtout du prix énorme commandé par le thé com-
mun jueqwd il y a six mois. Cés prix portérent les plus
beaux jandins & faire la cueillette de la feuille, grossiére et
A doubler ainsi leur production, matheureusement aw détri-
ment de leur produit. En augmentant la production du
thé commun, ils limitérent la production de ce qui est tou-
jours assez rare, les thés fins. Tl y a aussi le fait que la
Russie est complétement en dehors du marché et ]? sera
encore longtemps, et sa consommation n’était pas moins de
cent millions de livres par an.

“Sans aucun doute, les jardins & présent font une

cueillette .plus fine et essayent de produire une meillen-
r catégorie de thé, et la production dang tous les pays se-

ra, incontestablement beaucoup moindre I'an prochain qu”

clle ne Pa été dang le passé, avec une améhoratlon corres-
nondante de quahté

“La consommatmn Ju thé an Canada, & présent, est

Venviron cinq livres par téte annuel]ement” dxt M. Lar-

kin, “mais il est difficile de dire de facon positive si elle
a augmenté ou non depuis la prohibition, car les droits
n'existent que depuis doux ans et avant cela, on ne sau-
rait dire ce qu'était Ja comsommation d’année en année.
Il pouvait y avoir de grosses quantités importées une an-
née, et considérablement moins les deux années suivantes.
Lorxque les droity auront été en vigueur encore pendant

denx ans, nous serons en mesure de suivre la consomma-
tion de prés.”

Il est intéresant de savoir que la quantité de thé
importée aux Etats-Unis, o il n’y a pag de droits, &'¢lo-
vait & 103,364,110 livres, en 1916-17; 151 ,314,932 livres,

en 1917-18; 108,172,102 livres, en 1918 19; 93,274,217
livres, 1919-20.

Certaines personnes eurent tot fait d’en conclure que
la consommation augmenta énormément en 1917-18 et
tomba en 1919-20. Il n’en est pas du tout ainsi, et il ne fait
Pas de doute qu’il y a encore aux Etats-Unis des thés qui

y furent importés en 1917-18 et qui y attendent la con-
sommation,

LE CAFE A BAISSE PLUS QU’AUCUNE
AUTRE COMMODITE

“A une ou deux excoptions prés, le café a baissé
plus qu’aucune autre commodité”, disait ces jours-ci, M.
A. C. Israel, de A. C. Israel Co. Inc., New York. “Par
exemple, le Rio numéro 7 est coté aujourd’hui & 614 cents
la livre, contre 15 cents la.livre an dernier. Mais, en
‘tce de ces baisses séricuses et des prix exceptionnelle-
-1ent bas qui sont & trois cents de moins qu'au ler juillet
1914, il et raisonnable de penser qu’aussitét que la pré-
sente révision de toutes les lignes sera complétée la ten-
dance du café sera nettement & la hausse.

Les récoltes de cette année seront normales, mais les

~ oerspectives de la prochaine récolte sont estimées étre de

Jix & vingt pour cent moindres que celles présentes.”

Le fait que les prix sur les marchés primaires sont,
& présent, considérablement au-dessous .de prix de 1914
ne signifie pas nécessairement que les prix au Canada se-
ront également aussi bas. Aux Etate-Unis, il n’y a pas

e droits sur le café, tandis qu’au Canada, il y a un droit

de 7% cents par livre, depuis 1916. Il y a aussi & con-
sidérer I'augmentation des taux de fret et le change. Le
café, pendant les six derniéres semaines a été rédunit de
prix au commerce de cing 4 dix cents la livre, Les im-
portateurs sont a présent d’avis que les prix ont atteint
pratiquement une base stable, tandis que Vinformation
recue des sources prlmau‘es mdlque que le second semestre
de la présente année verra des prlx plus fermes et pent-
étre plus élevés
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LE RIZ DU SUD A MEILLEUR MARCHE

Les raffineurs de riz du sud sont d’avis que le riz
(récolte aux Etats-Unis) a presque atteint son bon plus
bas niveau. Le thé du sud, Blue Rose, par exemple se
cote & présent & $10.50 les 100 livres, ce qui est exacte
ment moitié du plus haut prix coté en 1920. Les riz
’Orient ont fait montre de quelques légéres réductions,
Liais en général, les prix se sont maintenus. On s'at-
tend, cependant, lorsque la nouvelle récolte arrivera, soit
vers le premier février, & ce que les prix soient moins
chers.

“Selon toute probabilité, le riz a atteint son plus bas
prix de gros, et 1921 devrait trouver un marché stable
avec une augmentation de la demande”, déclarait récem-
nient, M. Hugh M. Blain, gérant des Associations Rice
Millers of America, Nouvelle-Orléans. “L’entente entre
la Southern Rice Growers’ Association et les minotiers
de Tiz du sud qui détiennent pratiquement tout le riz cul-
tivé, relativement & des prix définis, assure contre toute
nouvelle réduction.

“Toutes les personnes compétentes dans la question

Ju riz, admettent qu'avec le début de cette année les con-
ditions du marché s'amélioreront et que le produit com-
mencera & se vendre réguliérement. La récolte de 1920
fut la plus grosse des annales de I'industrie du riz, grice
2 la bonne saison et & l’augmentation d’acréage. Pen-
dant 1919, la consommation de riz, par téte, aux Etats-
Unis, ne fut que de trois livres, encore que le prix fut
4levé et que les producteurs et minotiers fissent de l’ar-
vent. Avec la popularité croissante du riz, la diminu-
tion du colit de la’'main d’oeuvre, de loutillage et des
provisions, et avec un changement de direction pour ré-
pondre aux conditions industrielles présentes, on pense
qu’il ne sem pas nécessaire pour les cultivateurs de riz
de réduire leur acréage.

~ “Dans le domaine du rid il o'y a pour ainsi dire pas
de difficulté de main d’oeuvre. Tes négres qui allérent
dans le nord pendant la guerré.pour chercher de l'emploi
dang les usines de munitions et dutres fabriques s’en re-
viennent. Avec le retour des soldats, ils ont dfi aban-
donner leurs positions & la main d’oeuvre blanche et plus
expérimentée. Cela les a convaincus que la vie de ferme
est préférable et ils sont heureux de retourner aux occu-
pations agricoles.

“L’introduction des machines agricoles les plus per-
fectionnées dans le domaine du riz a aussi éliminé les
difficultés de main d’oeuvre. La terre est cultivée au
moyen de tracteurs et la récolte se fait au moyen de
noissonneuses meécaniques. :

“Avec la prévention des difficultés de main d’oeu-
vie, avec le majustement des conditions commerciales, avec
une industrie unie, et une vaste campagne de publicité
vour augmenter la consommation du riz, ceux engagés
dans cettte industrie s’attendent & de plus fortes affaires
en 1921.”

DEUX SUPERBES.BROCHURES- RECLAMQS

La firme réputée Stauntons Limited: manufacturidre
le papiers & tapisser vient de publier deux brochures d’un
luxe remarquable relatives & ses produits.

I/une d’elle contient la nomenclature explicative de
chacun des modéles de papier a tapisser Stauntons avec
une reproduction excellemment faite des divers dessins.

L/autre intitulée “Le livre de Pannée 1920-1921”,
_nous représente sur papier de grand luxe les différents
effets qu'on peut obtenir dans ’ameublement en employant
les papiers 4 tapisser Stauntons. Le coloris magnifique de
ces planches artistiques en fait de véritables tableaux et il
faut féliciter cette manufacture progressive qui n’hésite
pas & présenter ses produits dans un cadre avantageux et
digne de leur qualité.

]

NE PAS CONFONDRE LA GOODYEAR-AKRON
AVEC LA GOODYEAR-CANADA

Dans notre numéro du 14 janvier, nous donnion; com-
me information que la “Godyear Iire & Rubber (9., avait.
annoncé un gros déficit et avait décidé de suspendre le
paiement du dividende trimestriel régulier sur le stock pri-
vilégié.

Ta Goodyear Tire & Rubber (Y. of Canada, Limited,
nous fait observer que cet entrefilet, bien que juste, a pu
créer une fausse imipression c¢hez un grand nombre de per-
sonnes car rien ne fait voir que cet article se rapporte 4
la maison Goodyear-Akron et non pas 4 la maicon Good-
year Canada qui est tout & fait indépendante ide la pre-
miére et en dehors de son contréle.

“Nous en notonis volontiers la distinction pour le béné-
fice de nos lecteurs et de la prospére firme canadienne.

s i U
FEU J. A. LABONTE

M. J. A. Labonté, négociant trés favorablement connu
de la partie Est de Montréal: est décédé presque subite-
ment la semaine derniére. Trés entreprenant et trés actif.
M. Labonté s'était toujours grandement inbéressé i tout
mouvement commercial et avait pris une part tréds active
aux travaux de ’Association des marchands-détaillants, au
sein de laquelle sa disparitior laissera un vide difficile
combler. Le commerce de détail perd en M. Labonté un
de ses membres les plus réputés et les plus dévoués aux
intéréts du public. Nos sympathies 4 Ja famille.

’ i :

O
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LES ENTREPRISES DE L. R. STEEL

CE QUELLES SONT EN REALITE

L’ouverture de la succursale de
Montréal des magasins Steel, va
sirement servir de base 4 une cam-
pagne intensive de vente des ac-
tions de cette compagnie & la pe-
tite - épargne de notre province.

Nous ne pourrions en trouver de -

meilleure preuve que la grande an-
nonce parue dans les grands quo-
tidiens de Montréal dans laquelle
M. Leonard R. Steel, président dé
cette entreprise, remercie le public
canadien, sous sa signature, “pour
son appui sans cesse croissant.”

'Comme le magasin de Montréal
ouvrait le matin méme que parais-
sait cette annonce, nous nous de-
mandons de quoi Steel pouvait re-
mercier le public de notre ville,
qui n’avait pas encore eu 'occasion
de donner “son appui” & lentre-
prise!

Ce qui nous a surtout frappé
dans Pannonce ‘de la Cie L. R.
Steel parue dans les journaux de
samedi dernier c'est le fait que 'on
g’est efforeé de convaincre le pu-
Llic que la Cie Steel était une for-
midable. organisation ayant des
succursales un peu partout et ail-
leurs.

L. R. STEEL SERVICE
CORPORATION OF
NEW YORF.

Tout d’abord rappelons & nos
lecteurs qu’il y a cinq compagnied
distinctes et différentes qui por:
tent le nom de Steel.

La principale est la L. R. Steel
Service Corporation of New York.
Cette ‘compagnie, dont le capital-
actions n'est pas offert au grand
public, est une organisation dont
le seul but est de vendre les ac-
tions de compagnies en voie d’or-
ganisation. (’est cette compagnie
qui par un procédé de bourrage de
crine que nous avons déja déerit
dans nos colonnes, forme les ven-
deurs qui sont stylés & visiter les
petits épargnants et & leur arra-
cher la signature qui les lie & ’a-
chat des valeurs de la L. R. Steel
Company Incorporated, et celd en
une seule visite — avant que les
¢rargnants aient le temps de con-
sulter qui que ce soit sur les pos-
sibilités de tendement de cette af-
faire. La L. R. Steel Service Cor-
poration a un contrat avec la L. R.

- Steel Company.Incorporated, pour .

la vente de ses actions au public.
fes conditions de ce contrat se-
raient fort intéressantes 4 connai-
tre, car ses méthodes de vente —
forte commission aux agents, clas-
ses de bourrage de crine, somp-
tueux bureaux, nombreux person-
nel administratif —sont fort dis-
pendieuses et si ’on ajoute & celd
un profit pour la L. R. Steel Ser-
vice Corporation, tous ces frais doi-
vent consommer une grosse part de
chaque dollar versé par I'épargnant,
st bien que la partie du dollar qui
reste pour étre consacrée au com-
merce de détail qui sert de pré-
fexte & la razzia des épargne:, ne
iloit pas étre bien élevée.

Si la L. R. Steel Service Corpo-
ration veut donner une preuve que
la Cie L. R. Steel Incorporated
n’est pas un simple attrape-nigaud,
quelle ouvre ses livres au public
et dise combien lui rapporte la
vente des actions de cette derniére
compagnie et si 45¢, 50c ou 75c de
chaque dollar souscrit est versé
entre les mains de la compagnie de
magasin & filiales pour faire du
véritable commerce de détail.

Un fdit que nous tenons & si-
analer en passant c’est que les ven®
deurs de la L. R. Steel Service
Corporation acceptaient au paif
les obligations de ’Emprunt de la
Victoire alors que celles-ci étaient
A 93—d’od 79, de perte. Com-
ment diable la Steel Service pou-
vait-elle payer d’énormes frais gé-

-néraux, de grosses commissions &

ses vendeurs, perdre 7% sur l’ar-
gent qu'elle recevait, réaliser un
profit sur la vente, et remettre 4 12
Steel Co. Inc. une somme égalant
seulement la moitié du montant
souscrit par I’épargnant?

Voild une question 4 laquelle la

" Steel Service devrait bien répon-

dre, afin de calmer les doutes qui
g’élevent dans Desprit de ceux qui
examinent cette affaire avec sang-
froid.

LA L. R. STEEL CO.
. INCORPORATED.
La deuxiéme compagnie qui por-
te le nom de Steel, est la L. R.

Steel Company Incorporated. Cest
la Compagnie dont la Steel Serv-

. tce vend les actions au public. Cette

compagnie se propose d’ouvrir des
filiales pour la vente d’articles de
5¢ 4 $1.00 dans les principaux cen-

tres des Etats-Unis et du Canada.
(ette compagnie aurait a I’heure
actuelle 18 magasins aux Etats-
Unis et 8 au Canada.

L’exploitation de caféterias, ma-
gasins gpéeiaux de bonbons, magu-
‘sins de lingerie,blouses et chapeaux,
et magasin de $1.00 & $10.00 dont
parle I'ahnonce parue samedi dans
les grands journaux, se fait-elle au
bénéfice des actionnaires de la L.
R. Steel Co. Incorporated, ou est-
olle faite par des compagnies dis-
tinctes qui sont de simples loca-
taires dans les locaux occupés par
les magasing de 5S¢ & $1.00 de
Steel? Les prospectus de la L. R.
Steel. Co. Incorporated que nous
avons en mains ne le disent pas—
ce point a pourtant son impor-
tance.

Quels sont les chances de succéd
des magasins nouveaux pour la
vente d’articles de 5¢ & $1.007
Dans 1'état actuel des marchés, il
est difficile de prévoir ce que l’a-
venir réserve aux gros marchands.
Les conditions changent presque
journellement. Evidemment les
acheteurs qui ont de l’expérience,
savent ol trouver le: occasions et
lorsque les maisons qu’ils représen-
tent ont un gros pouvoir d’achat,
ile peuvent faire des achats avan-
tageux. g

Or un simple examen des stocks
du magasin de Montréal de la Cie
Steel prouve que les acheteurs de
cette maison, soit & cause du man-
que de pouvoir de distribution ou
de connaissance des marchés, n’ont
pas fait merveille. '

Il est bien vrai que les Wool-
worth” et les Kresge ont fait for-
tune dans le commerce d’articles
4 bas prix—mais ces gens ont dé-
veloppé leurs commerces graduel-
lement et aux débuts ils n’avaient,
pour ainsi dire pas de concurrence.
Les magasins.a filiales de créaticn
récente n’ont pas eu le méme suc-
cés—témoin la débdcle des Piggly-
Wiggly Stores.

Les Metropolitan Stores, dont
Leonard R. Steel fut autrefois le
gérant, ne sont pas des plus pros-
péres. : :

D’autre: entrepriseg du genre ont
d’ailleurs lamentablement échoué.

LA STEEL REALTY DEVEL-
OPMENT CORPORATION.

La troisitme compagnie qui por-
te le nom de Steel est la Steel

‘Realty Development Corporation.

 Si nous comprenons bien son
role, qui n’est. pas expliqué dans -
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aucun des imprimés qui constitue
le dossier Steel dans nos bureaux,
cette compagnie s’occupe de ’achat
et de la location de locaux qui sont
cnsuite occupés par les magnsine
de la Compagnie L. R. Steel In-
corporated.

Les vendeurs de la Steel Service
Corporation donnent, on se le rap-
pelle, des actions de Ia Steel Realty
Development Corporation, comme
boni aux acheteurs d’actions de la
Cie Steel Incorporated.

Or pour que la Steel Realty fasse
des profits sur ses actions, il lui
faut les réaliser en vendant ou
louant & prime les locaux sous son
contrdle & la Cie Steel Incorpora-
ted.

Pourquoi la Cie Steel Incorpo-
rated ne loue-t-elle pas ou n’achéte-
t-elle pas les locaux qu’elle veut
occuper, plutdt que de payer une
prime & la Steel Realty?

Il y a 18 un gros point d’inter-
rogation.

Puisque les profits que fait la
Steel Renlty sont réalisés sur le
dos de la Steel Incorporated, le
détenteur d’actions (données en
boni) de la Stéel Realty, ne reti-
rera de cette compagnie qu’une
partie des profits qu’il retirerait si
la Steel Realty n’existait pas et
que la Steel Incorporated négociait
ses propres transactions immobi-
litres sans payer des profits & des
intermédiaires plutot inutiles dans
les circonstances.

L. R. STEBL COMPANY
LIMITED
La quatritme compagnie qui
porte le nom de Steel est 1a L. R.
Steel Company Limited.
Cette compagnie n’a été organi-
_sée que dans le but de permettre

A la Cie L. R.-Steel Incorporated

de faire affaires au Canada.

Le capital-actions de cette com-
pagnie est entiérement absorbé par
la L. R. Steel Incorporated et pas
un seul sou de ses actions n’est of-
fert au publie.

(‘e que nos gens achétent ce sont
les actions de la L. R. Steel Com-
pany Incorporated, dont le sidge
est 4 Buffalo, New York.

L. R. STEEL SERVICE

CORPORATION LIMITED

OF ICANADA.

La cinquiéme compagnie qui

porte le nom de Steel est la L. R. .

Steel Service Corpmtmn Limited
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Banque d'llochelga

Quarante-Sixiéme Rapport Annuel

Maessieurs,

Vos Directetirs' orit"I'honneur de vous soumettre leur rapport sur les opl-
rutions de la Banque pour I'cxerclos cloturé le 30 novembre 1920.

COMPTE DE PROFITS ET PERTES
80 NOVEMBRE 1920,

CREDIT

Halance au crédit du compte de Profits et Pertes,

$725,804.48

AU 29 novernbre 1919 ........ccc00000000008 76,064.56
Profits de I'année finissant le 30 novembre 1920,

escompte, et réserves,pour créances douteuses

déduction faite des frals d'administration, Inté-

réts sur dépOts, Intéréts pergus d'avance sur

Ol MAUVAINE ,.oovnivinons siinoisesiossiss ssnns 649,739.93

DEBIT
Dividende No. 116, payé¢ le ler mars 1920 $100,000.00
Dividende No. 117, payé le ler juln 1920 100,000.00
Dividende No. 118, payé le ler septem-

bre 1920 .....ecic00000nc00eees 100,000.00
Dividende No. 119, puynblo le ler décem-

bre 1920 ....cvveevvcenccessees 100,000000

. ———————  $400,000.00
Montant porté au fonds de pension des employés 20,000.00
Néserve pour la taxe fédérale.......eeveeenves §0,000.00
Itéserve sur les Immeubles de la Banque........ - 60,000.00
Souscriptions A des oeuvres charitables et patrioti-

QUES .cccccccccccrcrcrcncscsronsssessassens 12,000.00
Montant porté au “Fonds de Réserve de la Banque” 100,000.00
Lalance au crédit du compte de Profits et Pertes,

au 30 novembre 1920....... secesecssesesias’s 83,804.48°

A. COURTOIS,
(omptable en chef.

BILAN
30 novembre 1920.
PASSIF
Blllets de la Banque en clrculation......cocee.. $ 17,166,864.00
Balarce due au Gouvernement canadlen......... 3,421,600.00
Dépdts ne portant pas intérét...... vesesess 10,387,347.95
Lépdts portant intérét (y compris 1'Intérét accru
Jusqu’'d la date de 1'¢tat).......cce0eeeee0. 45,888,893.50

Balances dues aux banques et aux correspondants-
de la banque dans le Royaume-Uni et daus les

PAYS SLYBBBOTE . coovusseovess e teecessccsces 490,681.44
Palances dues A d’autres Banques au Canada.... 1,226.48
Acceptations sur lettres de crédit.......oveevenes 148,877.37

Capital versé ............. sesesesssrsssvesess 4,000,000,00
T'onds de REBEIVE ....ivvecscasrrsnsnsnnnns oo 4,000,000.00
Dividendes déolarés et non payés.......ooooees . 4,635.69
Dividende payable le ler décembre, 1920........ . 100,000.00
Balance du compte Profits et Pertes,......cc... 83,804.48

$7265,804.48

J. A. VAILLANCOURT, Président,
BEAUDRY-LEMAN, Gérant Général.

$67,505,480.74

$ 8,188,440.07

—

ACTIF
Or et autres espdces monnayées.......... eeees$  486,242.80
Billets du Dominfon..... . ceeeuens sesesessesss 5,863,852.00
DépOts aux Réserves Centrales d'Or........ s ove
Blllets des autres Banques...... cpeeeses secsces
Chaques sur d'autres Banques.........ccoevaeose

Balances dues par d'autres Banques au Canada...
Balances dues par des Banques et des correspon-
dants étrangers

D R e R I A )

. DépOt entrs les mains du Ministre des Flnnncu en

garantie de la circulation......... Tp sie

- r~—

$76,693,920.81

$ 6,360,004.80
3,300,000.00
1,108,876.70
4,417,923.11
226,776.92

965,128.79

—

Valeurs des Gouvernements fédéral et provinciaux
du Canada (ne dépassant pas la valeur mar-
Chande) .cococecceccccccccssssssecsecsscesd 2,381,032.68

Valeurs municipales canadiennes et valeurs publi-
ques britanniques, étrangires ot coloniales au-
tres que les valeurs publiques canadiennes..

Obligations de chemins de fer et autres obligations
et actions (ne dépassant pas la valeur mar-
chande) ..ccesecccses teseessssssssesescces

6,010,772.91

124,914.16

Préts 4 demande et préts & courte échéance au
Canada, sur obligations et actions.....cces.

$16,567,798.32

$ 8,366,709.70
4,390,767.19

O ——————————

$29,316,275.21

ottt reeeee

$0000000000000 00000 0NIOIIII OIS

200,000.00
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Préts aux Corporations municipales, parolssiales et
scoluires

................................. 2,47%,228.49
Autres préts courants et escomptes au Canada (dé-
duction faite des Intéréts non courus)....... 40,603,763.20
(réances ¢n souffrance (déduction Yaite des pertes
Prévues) ....iiieeenen Tl o ciaie siniwieaisnie isiviniele o 56,934.98
Propriétés autres que les immeubles de Ia Banque 296,348.46
Hypothdques sur des Immeubles vendus par la
BRBGUE . cioiviiie sioioivinioliie sioie/sreiors s sleieie;e oibre 6 eie:e oLe 167,648.50
lmmeubles et mobiliers de la Banque au prix cof-
tant, déduction falite des amortissements,..... 2,726,845.33
Engagements pris pa. cllents en vertu de lettres
Mo crédlt . ovvieneonnnnnnnnnny Jq /00 aisie o Bieiele N 148,877.37
. autre actlf non compris dans les articles qul pré-
CRABNL civiviv ¢ sivivisisioin i o siorereie 4 0is loree e i aTeis s e 75,009.27

$75,693,920.81

A. COURTOIS,
Comptable en chef.

BEAUDRY-LEMAN, Gérant Général.
J.”A. VAILLANCOURT, Président.

CERTIFICAT DES VERIFICATEURS,

Nous avons I'honneur de faire rapport aux Actionnaires de la
Banque, que, conformément & la Section “56” de la Lol des Ban-
ques, nous avons vérifié la caisse et les valeurs de la banque, a
son bureau principal, le 30 necvembre 1920, et & une autre date du-
rant 1'année, et nous avons constaté qu'elles concordaient avec les
entrées aux livres s'y rapportant.

Nous avons aussi fait, dans le cours de ’année, I'examen des
livres et des comptes, et controlé et vérifié les caisses et les va-
leurs de quelques-unes des principales succursales.

Nous avons examiné les livres et les comptes du bureau-chef
et comparé le bilan ci-dessus avec les livres ainsi qu’'avec les rap-
ports certifiés des succursales et, dans notre opinion et au meil-
leur de notre connaissance, le bilan est rédigé de facon & donner
un apercu vral et exact de 1'état des affaires de la banque, suivant
les renseignements et les explications qui nous ont été donnés, et
tel qu'indiqué & ces livres. :

Tous les renseignements et les explications que nous avons
demandés nous cnt été fournis, et & notre avis, les transactions

effectuées par la Banque, dont nous avons eu connaissance, étajent-

dans les limites de ses pouvoirs.
Montral, 16 décembre 1920.

S. ROGER MITCHELL,
de la Société Marwick, Mitchell & Company.
GEO. GONTHIER, L.I.C,,
de la Société Gonthier & Midgley,
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! Canada, qui n’est qu'une filiale
e la L. R. Steel Service Corpora-
on of New York. C'est une sim-
‘e maison’de courtage vendant au
ublic les valeurs (?) de la L. R.
teel Co. Incorporated.

JANNONCE DE L. R. STEEL
DANS LES JOURNAUX.

On comprend qu’avec cinq com-
mies distinetes ayant chacune
- personnel et sa série de bu-
Y ou swecursales; on peut éla-
“er une liste mervéilleuse et -don-
limpression que la L. R. Steel
« Incorporated, la seule compa-
i qui, somme toute intéresse
- acheteurs d’actions qui visitent
- vendeurs de Steel, posséde une
- zanisation formidable et est déja
- trés grande affaire.
Prenons la premiére série d’a-
' wes qui parait dans P’annonce
" samedi dernier—ecelles des fili-
lsdela L. R. Steel Co. Limited.

Il faut d’abord en effacer les
noms des magnsins qui ne sont pas

encore ouverts. 11 ne reste done que .
‘les magasins décrits dans annonce

comme étant “en activité”.

Vous trouverez l'adresse d’un
méme magasin répété sous deux ou

_trois titres différents — sous “ma-

casins de 5¢ @ $1.00”, sous caféte-
rias”, sous “magasins de lingerie,
hlouses et chapeaux”.

Ceci donnera Pimpression aux
gens auxquels on voudra vendre
des actions que la Cie Steel pos-
sede trois établissements distinets
et séparés, quand en réalité, le café-
teria, le magasin de 5¢ 4 $1.00 et
ie magasin de blouses, chapeaux,
ete., occupent un méme local.

La méme remarque s’applique a
la liste des magasins américains de

Ja Cie Steel.

La seconde - série d’adresses est
celle qui comprend les bureaux de
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la L. R. Steel Service Corporation
Limited of Canada, et la L. R.
Steel Service Corporation of New
York.

Ces bureaux sont de simples cen-
tres pour la vente de valeurs de
la L. R. Steel Company, Incorpo-
rated. Leur nombre ne signifio
rien d'autre chose sauf que l’on
fait des frais considérables pour
vendre les actions de la Steel Co.
Ine. au publie.

La troisitme séric d’adresses
nous apprend que la Steel Service
Corporation est également Dagent
financier de la Charles Weeghman
(‘orporation dont le sidge social est
dans le méme édifice et au méme
étage que la Steel Service Corpo-
ration & Buffalo.

Qu'est-ce que cette Corporation
nouvelle?  Nous I’ignorons, mais
qu'elle ait ou n’ait pas de succur-
<ales dans toutes les villes dont la
iiste est publiée au bas de l’an-
nonce, cela n’affecte en rien la va-
leur des actions de la L. R. Steel
Co. Incorporated.

Ce que nous tenons & bien faire
comprendre & nos lecteurs, c’est
qu'ils ne doivent pas perdre de vue
quon leur vend uniquement des
aciions de la L. R. Steel Company
Incorporated, compagnie améri-
caine ayant son siége & Buffalo,
New York et qui exploite actuelle-
ment 8 magasins au Canada et une
vingtaine aux FEtats-Unis, surtout
dans des petits centres industriels.

LA PRESSE ET LES
VALEURS DE STEEL.

Tous les journaux financiers du
pays ont été unanimes & mettre le
public en garde contre l’achat de
ces valeurs qui sont absolument
spéculatives. )

Tour & tour le Financial Post,
le Monetary Times, le Financial
Times et I'Economiste Canadien,
ont mis le public en garde contre
I'achat de ces valeurs, sauf & titre
de spéculation pure et simple.

Dans la presse & nouvelle, le
journal La Presse, de Montréal;
Saturday Night de Toronto et Le
I'ranc-Parler de Québec ont affir-
mé que les valeurs de Steel étaient
hautement spéeulatives,

Si aprés tous ces avertissements
les gens continuent & consacrer
leurs épargnes & Pachat des actions
de la L. R. Steel Co. Inc., et que
Paffaire ne réussisse pas, ils ne
pourront sfirement pas dire qu'ils

'ont pag été suffisgmment avertis.
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Les Tribunaux

JUGEMENTS, COUR SUPERIEURE

Peter Daunals vs-Canada Cement Co.
Ltd., Montréal, $200.

Dame Vve Adeline St-Germain vs
Almé Labine, Montréal.

Alex. McKay Boiler Works vs Baines
Limited, Montréal, $1183.

Delle Amanda Duquette vs Crédit Sta-
dacona Limitée, Montréal, $434.

H. 1. Bliasoph vs Louis Geoffré, Ar-
thur Geoffré, Montréal, $124.

Odilon Bergeron vs Marine Marchande
du Gouvernement Canadien, Limi-
tée, Montréal, $864.

J. B. Worth & Co. v& Wm. C. Christ-
mas, Montréal, $300. .

Automobile Exchange of Canada Ltd
vs J. H. Drouin, Montréal, $188.
George Baetan vs Can. Car & Foun-

dry Co. Ltd, Montréal, $185.

Dame Lauréa Nadeau vs Ulric Jérd-
me, Montréal, $185.

Joseph Larchevéque vs Dame Vve Jes-
sie McCallum, Montréal.

Peterborough Cereal Co. Ltd vs Jo-
seph Renny Beaudet, Montréal,
$1350.

Gonzague Savard vs C. Ifferman alias
Chas. Miller, Sigmund Serler, Mont-
réall, $150.

Doribla Demers ve Wilfrid L. Lajole,
Montréal, $109.

(rédit Montréalais Ltée vs J. B, D.
Iégaré & Cie, Montréal, $2500.

. Dion vs J. Mogolinck, Montréal.

Germaine Montpetit vs A. Girouard
& Cie, Anatole Girouard, Montréal,
$100.

Peterborough Cereal Co. Ltd vs Pa-
yette & Frére, Montréal, $275.

Eugéne Honoré Godin, C.R. vs Peter
John Donohue, Westmount, $196.

Cunada Produce Co. vs J. A. Denys,
Montréal, $178.

A. Larin vs G. Dupont, Montréal.

V. Romanuk vs A. Slabotsky, Mont-
réal.

Crédit Montréalais Ltée vs J. B. D.
Légaré & Cie, Montréal, $500.

Dame Rebecca Gougeon-Majeau vs
'David Majeau, Montréal.

Wm, J. Thompson vs Wm. E. Holden,
Montréal, $682.

Alfred Lafitte vs Dame Rosa Beano-

- vici et al, Montréal, $167.

Dame Cephise Plamondon vs E. N.
Fnfield, Montréal, $125.

J. W. Ross vs Edmond Tremblay,
Montréal. ;

Fastern Trust Co. vs W. H. Howard,
Montréal.

Elie Lemire, N.P,, vs J. Wilf. Michaud,
Montréal, $885.

A. 8. Cohen vs La Mense Mfg Co.,
Montréal, $395.

Paul E. Bergeron vs William alias
Dilhani Marsters, Montréal, $150. -

J. A. Lafrance vs Le Placement Na-
tional, Montréal, $387.

Cie Pub. La Patrie vs J. A, Labrecque,
Montréall, $127.

P. A. A, Dufresne & Cie Ltée vs A.
Dedlongschamps, Markanitz-Abitibi,
$1237.

McLennan Lumber Ltd vs Ives Modern
Bedstead Co., Ltd, Montréal,  $151.

S. B. Townsend Ltd vs Lipton Hotel
Co. Ltd, Montréal.

Dume Albina Fortier,Frappier vs Adé-
lard Frappier, Montréal.

Auntoine Routhier et al, &s-qual., vs
Wilfrid Bigras, Montréal.

Médéric Lacombe vs J. H. Becker, Mi-
chael T. Stein, Montréal, $360.

JI. A. E. Dion vs Dame Laurette Val-
iidres-Hurteau, Montréal, $126.

Juseph 0. Lacroix vs Bugéne Lamon-
tagne, Pont-Viau.

Lincoln Elec. Co. of C. Ltd. vs Elec-
tric Welding Co., Montréal, $1500.
W David vs G. A. Moreau, Montréal.
Fmile Gadbois vs J. F. R. Leduc,

Montréal.

Parsons Co. Ltd vs 8. Katz, Dehlia
Hat Mfg. Ltd, Montréal, $149.

Sun Trust Co. Ltd vs Dame Lucie
Gauthier, $144.

Dume Rose Delima Baron-Caty vs
Paul Caty, St-Vincent de Paul.

(ieorge Thompson vs J. Grundy, Hem-
mingford, $500.

John T. Hanna et al vs Michaele Scan-
zano, Montréal, $150,

Jack Brassloff vs Max Cohen, Mont-
réal, $675.

Automobile Exchange of Canada Li-
mited vs J. A. Viau, Montréal, $300.

Wilfrid Demontigny vs Arthur L.
Fastcott, Montréal.

Quintal & Lynch Limitée vs Peladeau
Duclos & Cie, Montréal, $397. .

Ernest Provencher vs R. A. Giguére,
Montréal, $312.

Jchn W. Ross vs Napoléon Mandeville,
Montréal, $335. .

Prudential Trust Co, Ltd vs Alfred
Simpson, Montréal, $180.

A. G. Pigeon vs Cour des Sessions et
al, Montréal. .

A. Hinton vs Cour des Sessions et
al, Montréal.

J. Murray vs Cour des Sessions et
al, Montréal.

J. Christin & Co. Ltée vs Le Stadium,
Montréal.

Iix!mond Bernard vs Gold-Glove Works
Montréal.

Dame Exeline Chartrand-Desormiers
vs Dame Alma Boucher-Charland,
Montréal. '

Dame Mathilda Pearson-Frawley vs
Dame Olionne Robitaille-Loranger,
Trois-Riviéres, Octave Valeda A.
Lmond, et al., m.e.c., Montréal.

Succession Hon. Jos Octave Villeneuve
vs James Henry Hague, Montréal,
$192,

"Benj. G. Bourgeois, M.D., vs Albert

Bouche, Montréal, $150.

Généfreux Motor Co. Ltd vs Thomas
Burdett, Montréal, $315.

I'runke, Levasseur Co. Ltd vs A. Cham-
bers, Huntingdon, $200.

8. Rosenthal vs H. Smith, Montréal,
$142,

FEugéne Bérard vs Bremner, Morris &
Co. 'Ltd, Montréal, $474.

Thomas Williamson vs Wm. Wallace
Reid, Montréa)], $175.

Can. Consol, Felt Co. Ltd vs J. Jacob
alias Jakne, Montréal, $347.

E. Rivet & Cie vs Contant Monette &
Pion, Montréal, $1934.

JUGEMENTS EN COUR SUPERIEURE

J. W. Jacobs Ltd vs Chas. Bdwards,
Montréal, $1040.

N. G. Valiquette Ltd vs J. N. Brouil-
lard, Montréal, $141, .

Eugéne Patenaude vs Cadillac Motors
Ltd, Montréal. :

Patenaude,: Carignan & Cie Ltée vs J.

L. Rainville, Montréal, $118,

“\Wm, Linton Parrish et al vs Ernest A.

24 janvier 4 10 AM, — J. E. Couty,

J. B. M. S8imard vs D. Péloquin, L, J.
Furois, T.8., Montréal.

Odessa Jarry vs Aléas Forcier, Joseph
Parent, Montréal, Dame Vve Her.
Forcier, T.8., 8t-Francois du Laec.

Kaufman Rubber Ltd vs Thomas Le-

* page, Montréal.

Can. China Clay Co. Ltd vs Northern
Iron & Euipment Co., Montréal,
$677.

Vietor Varin vs Lucien J. Houde,
Montré#al, $132.

Last -End Jobbing Store vs Allies Job-
bing Store, Montréal, $75.

Schmidt et al, Montréal, $1409,
Lamothe, Gadbois & Nantel vs Louis
de B. Corriveau, Montréal, $393.
John Elsdale Molson, M.D. vs John J.
Tolland, Montréal, $320.

L. A. Leonard vs Antonio Dignard,
Joséphine Lepage-Dignard, Joseph
Marceau, Montréal, $103

JUGEMENTS EN COUR DE CIRCUIT

H. A. Létourneau vs A, Maillet, $31.

S. Victor vs Metropolitan Caféteria &U
Buffet, $50.

J. Morris vs Jos. Mills, $60.

J. H. Petit vs Jos Carle, $40.

M. Debrofsky vs John Jones, $11.

G. Laforest vs Natern Waxman, $21.

N Ouellette vs Amable Robert, jr.,
Longueuil, $22.

Progress Band Cap Company vs Men-
delsohn Bros., 8t. John, $72.
J. M. Orkin Company, Limited, vs
Mde E. Dionne, St-Hubert, $66.
Empire O Company vs Simeon Bé-
langer, St-Eleuthére, $12.

A. G. Bain vs8 W. B. Nelson, $96.

C. W. Lindsay Limited vs D. C. Page,
$43.

L. Venne vs Ph. Fafard, $28.

G. Dubois vs Carlo Fumagali, $52.

IZ. Mitschki vs P, J. Brennan, $35.

H. Cohen et al vs Harry Herman, $27.

L. Desrochers vs Z. Tousignant, $46.

Montreal Public Service Corporation
ve Wm. Fowler, St-Lambert, $25.

P. Chanlebois v8 Victor Labont&, Ver-
dun, $50. .

T. L. Muir vs Harold Hutcheson, $25.

(i. H. Boursier vs Jos Déligle, St-Lam-
bert, $44.

J. D. Langelier Limitée vs Léon Pépinf
Ste-Marguerite, $30.

Beveridge Paper Company Ltd vs J. T.
Gaudet, $27.

Cieman Brothers vs M. Reynolds, $44.

IT. Paquin vs Jos Vincent, $22.

M. Paquin vs Israel Desjardins, $27.

H. Paquin vs Geo. Contant, $36.

A. Michaud vs Jos Vallée, $70.

J. A. Truel & Company vs Maison
Grave Limitée, $27.

VENTES PAR HUISSIER

NOTA — Dans la liste ci-dessous
les nome qui viennent en premier lieu
unt ceuo des demandeurs, les sui
vants, cenz dcs défendeurs; le jour
Pheure et le lien de la vente sont mcn-
urire on dernier lieu,

Goodwin’s Limited ve Alb. Pelle-
tier, 5718 rue Sherbrooke Ouest, 22
janvier , & 2 PM. — E. Aumais.

A. Goyette vs P. J. Champagne,
173 rue Stadacona, 23 janvier, & 10
AM. — Aug. Vineon.

Jos. Perlman & Bros., v8 Mme Har-
ry Ross, 605 Boulevard S8t-Laurent,
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Le Marché de 'Alimentation

Mercredi, 19 janvier 1921.

Le cours du porc vivant avait augmenté & la fin de la semaine
derniére, mais les plus gros arrivages de cette semaine ont ramené le
cours & son chiffre précédent. Les packers déclarent qu’on peut s’at-
tendre & un prix plus bas pour le porc vivant dans un avenir rappro-
ché, ce qui aura une répercussion sur tout le marché du porc. En
attendant les prix restent sans changement. Les affaires sont tran-
quilles pour le saindoux et le shortening. Le saindoux pur vaut $4.60
le seau de 20 Ibs ef le saindoux composé $3.30 le seau de 20 lbs. Le
beurre et le fromage montrent plus de fermeté cette semaine avec de
Pmoins gros approvisionnements de beurre en main et une plus forte
demande pour Pexportation. Le marché des oeufs est moins soutenu
par suite de Paugmentation de la production et des meilleurs arriva-
ges sur le marché. Les prix des poulets sont également moins fermes.
Sur le marché d’alimentation il y a de nombreuses réductions de prix
comme suite d’'une campagne de baisse faite par un certain nombre
de marchands dé gros locaux. Ceci a occasionné des cours beaucoup
plus bas sur presque toutes les lignes de fruits en conserve, sur quel-
ques légumes et sur les qualités inférieures de saumon en boite, 11y
a aussi des réductions sur les pruneaux et sur certains raisins. Bien
que les raffineries soient encore une fois d’accord sur les prix
standard, quelques négociants de gros font des réductions. La mé-
lasse baisse également par suite de la campagne de diminution des
orix. Le marché des noix est calme, avec cours un peu plus bas pour
les amandes écalées. Le papier d’emballage o diminué. Par contre le
savon de buanderie est en hausse de 25 cents et vaut $8.25 la caisse.
L’amidon a baissé de 15 cent. Le. 'marché du thé est toujours treés
faible avec bien peu de ventes. La farine a été réduite de 20 cents
par baril 4 la fin de la semaine derniére, mais le marché du blé s’est
ffermi cette semaine et par suite la tendance est plus soutenue pour
Fa farine. Le marché des fruits et légumes est de variété limitée,
mais les affaires sont actives et les prix fermes. La réduction des
prix qui a commencé au début de cette semaine est un effort de la part
de quelques négociants de gros pour stimuler les affaires et on ne
saurait dire combien de temps vont durer ces réductions car dans la
plupart des cas elles ne sont pas motivées par des réductions sur les
marchés d’origine.

LE PORC EN BAISSE Porcs vivants . . . . . 17.50 17.75
Viandes fraiches — Le prix du porc o
vant a diminué cette semaine de 50 Porcs préparés—
a 75 cents par 100 livres. Par suite le Tués aux abattoirs, - o 2500
porc abattu a subi une diminution cor- choisi . . . . . . 24.5 .
respondante variant de $1.00 a"$1.50.
Par contre les longes de boeuf ont aug- Poro fral o1
menté d’une cent par livre. Gigot de pore (trimé) . .... O.
Longes (trlmees)‘. o wees g.;z
Cotations fournies par la maison m(?ﬁm) ) - 0.28
NOE BOURASSA, LIMITEE, Saucisse de pore (pnre). cees 084
en date du 18 janvier 1921, - Saucisse de Boeuf . e eees 0.13

(Steers et Heifers) :

Boeuf frais— .
Quartiers derridre . . . 025 0.27
Quartiers devant . . . . 0.15 0.16
longes . . . . . . .. 032 0.3¢
Cotes 5 v s v 0% o 0.22 0.24
Chucks, haut coté. . . . 0.18 0.14
Hanches . . . . . . . . 0.19 0.21

(Vaches)—

Quartier derriére . . . . 023 0.24
Quartiers devant , . . , . 0.13 0.14
Ionges . . . . ... .. 0.28 0.30
COtes . .. v & v v v o s 0.20 0.22
Chucks . . . ... ... 0.11 0.13
Hanches . . . . ., ... . 0.18 0.30

Veaux (suivant qualité). 0.17 0.28
Agneaux 35-50 lbs (em-

tiers), la lb . . ., . . 0.26 0.27
Mouton, 50-75 1bs. No 1 . 0.14 0.17

PAS DE CHANGEMENT POUR LES
VIANDES CUITES

Viandes cuites — Aucun changement
a signaler cette semaine sur le marché
des viandes cuites dont les prix se
maintiennent aux cours précédents.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
_en date du 18 janvier 1921,

Langue de porc en gelée. . . . 0.47
Boeuf pressé en gelée, la lb 7 0.26%
Jambon et langue,lalb . . . . 043
Veau et langue, . . . . . . . 0.35
Epaules, rotieg . . . . . .. . 0.60
Jambons cuits. . , . . .. ., . 0.66
E les, bouillies. . . . . , . . 0.43

Pités de pore (douz.). . . . . 0.80
Boudin. lath, . . .. ., . . . 0.13
Mince meat, la b . ., . 0.18 0.19
S8aucisse de pore, pure . . . 0.30
Bologne, 2 1b . . . . . . 0. 14 0.24

MARCHE FERME POUR LES VIANDES
EN BARIL )

Viandes en baril—Les cours des vian-
des en baril n'ont subi aucune modifi-
cation ' cette semaine et restent les
mémes que la semaine passée.

Cotatiénl fournies par la Compagnie
Canadienne S8WIFT, Limitée,
en date du 18 janvier 1921,

Porc en baril—
Canadian short cut (brl)
morceaux de 26-35-. . ... 54.00
Dos clear fat (brl) mor-
ceaux de 4050 . , . , ... 50.00
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I’orc heavy mess (brl) . .... 45.00
Boeuf plate. . . . . . . cees 26,00
Boeuf mess . . . e o eees 23,00
Porc engraissé aux poh. wees 48,00
Lard gras, épaale, . e . . 49,00

LE JAMBON SE MAINTIENT FERME

Viandes fumées — Le marché des
viandes fumées est ferme cette semai-
ne et on ne signale aucun changement
dans les cours qui restent soutenus.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du 18 janvier 1921,

Jambons—Premium:

8-10 livres . . . . 0.40 0.42
Medium, fumé, la livre:
8-10"livres . . . . . . . s 039
12-15 livres . . . . . . . «ee 038
14-20 livres . . . . . . . oo 038
20-25 livres . . . . . . . oo 032
25335 livres . . . . . v e e 032
I'lus de 35 livres . . . . .... 0.29
Bacon—
Déjeuner , . . . ... ... 043 054
Cottage roulé . . . . . . oo 036
Jambons Picnie . . . . . eees 029

LE SHORTENING SANS CHANGE-
c MENT .

Shortening — Le shortening se main-
tient sans changement aux cours pré-
cédemment cotés.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du 18 janvier 1921,

Shortening “ Cotosuet”
Tierces, 400 lbs, la lb . . . . 0.17
T'inettes, 50 lbs, la db . . . . 0.17}
Seaux, 20 lbsdla b . . . . . 0.8
Morceaux, 1 lb,, la b , . . . 0.19%

LE SAINDOUX SE MAINTIENT

Saindoux — Le saindoux se main-
tient au?coura précédents et il n'y a
aucun changement 3 signaler cette se-
maine,

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du’ 18 janvier 1921,

Tierces, 400 1bs, lalb. . ., . . . 0.23
‘I'inettes, 50 lbs, la 1b v. 023
Scaux, 20 lbs, la lb. . , . . . . 0.24
Morceaux, 1 1b, la 1b. . , . . 0.27

PAS DE CHANGEMENT POUR LE
FROMAGE
~Fromage — Le tromage reste ferme
aux prix précédemment cotés.

Double, lalb. . . . . . . . . 027
Triple, lalb . . . .. ... . 028
Stilton, la.1b . . . .. . .. 0.36
Fantaisie vieux fromage, la lb 0.32
Doux Québec. . . . . 5L 0.27

LE BEURRE EST SOUTENU
Beurre — Le marché du beurre est

soutenu et il n'y a aucun changement
a signaler dans les prix cette semainc.

Peurre crémerie No1 . . . . . 0.55
Benrre crémerie, bloc 1 1b. . . 0.56
Beurre crémerie No 2 ..... 0.54
Laiterie . , ... . .. .. . 0.46

LA MARGARINE SANS CHANGEMENT

Margarine — Aucun éhanqement a
signaler cette semaine pour la marga-
rine dont les prix n'ont pas varié.

En moules, suivant 1a

qualité, la lb ., . ceee 038
En tinettes, suivant- h :
qualité, lalb . . . . . 0.30 0.32

MARCHE FEﬁME POUR LES OEUFS

Oeufs — Le marché des oeufs est
ferme et se maintient aux cours précé-
demment cotés.

Frais p;mdus S R

. 083
Entrepdt choisis. . . . . . . 0.75
Entrepét No 1. . . . . . .. 0.70

LA VOLAILLE SANS CHANGEMENT

Volaille — Pas de changement 2 si-
gnaler cette semaine pour la volaille

- dont les cours n'ont pas varié.

Cotations fouhles parvla miilon
WALTER DEERY & CO.,
en date du 18 panvier 1921.

e

Poule.

« o+« e+« ., 032 038
Poulet, . . . . . . .. 035 0.40
Dindes” . . . . o s s s esee 0058
Dindons. . . . . e o v o eee 0.60
0les. - ¢ o5 s o & o6 weo 038

Canards domestiques . , .... 0.42
Canards du lac Bréme. . .... 045

MARCHE CALME POUR LE POISSON

Poisson — Le marché du poisson
continue a3 étre calme et on ne signale
aucun changement dans les prix cette
semaine.

Cotalions fournies par la maison
D.- HATTON COMPANY, -
en date du 18 panvier 1921,

”

Poisson frais

Hadoek . . . . . . 0.073 0.08
Morue, pour le marché 0.07 0.08
Crevettes. . . . . . . . ... 040
Homards vivants . . . . .... 060
.Poisson blanc. . . . . . eeee 025
FlBtan. oo oo o o o seeee 080
Brochet . . . . .. . .. .. 016
Carpe . . . ¢« o o o “o o seee 080
Perchaude . . . . . . 00 0 15
Dov€. o « . o & % w o veee 0.24
Tiuite o o o o o 6 o o s 0.22 0,25

* Morue (Ivory), morceaux

. 8anmon Labrador No 1 tierces 37.00

Poisson fumé

Haddies, BXs, Xla 1b. veee 013
Filets'. . . . . . o o ues
Bloaters, la boite 50 . eees 3,00
Kippers, 1a bolte §0. . . .... 2.0
Hareng fumé sans arétes .... 0.20
Harengs saurs, la boite . .... 0.24

Poisson gelé

Gaspereaux, la b, . . . 0.06} 0.07
Harengs . . . . . . . . 0.07 0.074
Flétan, gros et petit . . 0.19 020

Flétan, de 1'Quest, moyen 021 022

Haddock. . . . . . . . 0.07§ 0.08
Maquereau . . ... ... 0.16 017
Dord ¢ icii fil s soiere . 015 0.16
Morue en tranches. . 0.084 0.09
Baumon de Gaspé, la Ib. 029 030
Saumon Colombie, rouge. 0.22 0.23
S8aumon, Colombie, pile . 0.12 0.13

" Morue—

Morue, grosse, brl, 2001bs .... 16.00
Morue, No 1, medium, brl - )
de2001bs. . .. ... .eos 14,00
Morue No 2, brl de 30 1bs .... 13.00
Pollock No 1, brl de 200
IbS. « v v v v e v e 4 eees 12,00
VMorue, sans arétes, (bof-
tes de 30 lbs), la lb. .... 020
Morue, sans arétes, (car- '
wns de 24 1bs), la Jb. .... 0.18

de 2 lbs, boites de 20

s, . ... vie 3 ete esve ‘035
Morue, sans arétes (2
bs). . . ... .. ceee 020

Morne. en filaments (bo!-

tes de 12 lba). . . . . 2.40 .z.soﬂ
Morue séchée, ballota de )
100:1b8:-, o587, Ve . . .ees 12,00

Harengs Labrador No 1 Brls 12.00
Harengs Labrador No 1, 3 brls 6.51

Maquereau No 1. brls.. . . . 2500
Saumon Labrador No 1 brls. . 26.00
Truite demer . . . ... .. 21.00

LA. FARINE EST STABLE

- Farine — Aucun changement cettt
semaine sur la farine qui se maintien!
aux cours précédents.

- ‘Nous : cotons:
* Farines de blé— ;
Chars straight ou mixtes,
50,000 1bs, sur la voie, le ba-
ril, en' (2) sacs de jute, 98
lbs . ., i e 10.40

D I T
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En (2) sacs de coton, 98 lbs. 10.60

Petita lots, ie barH (2) sacs de
jute, 98 lbs, . . . . . ... 1040

Farine de blé d’hiver (baril).
2sacs jute . . ... ... 970

13re Patente, par (2) saocs de
jute, 98 lbs, ex etnrepdts . 10.90

LEGERE BAISSE DU FOIN

Foin et grains — Le foin a diminué
_d'environ $1.00 cette semainee. Par
contre l'avoine a augmenté d'une cent
d'une fagon générale pour toutes les
qualités. ’
Cotations fournies par la maison
"QUINTAL & LYNCH,
en date du 18 janvier 1921,

Mn,p-lllo.mln(wlxd@mpu'

ts de chars):
Foin:
Bon, No 1. tonne de a.ooou.
Bon, No2..... veses 20000

Bon,Nos..._.,'. cenes  30.00
Palle.. o o oo o o o o o seese 1400

‘Avoine:
No 2 C.W. (34 lbs) . . . 075
No3CW. .. ...+« 0.71
Extra Feed . . . . . 0.71
ho 1 Fed s o v o M B -, m
No 2 Feed . . .. 084} 0.66
Orge:
No 2 CW. . e o o o s o . 128

No4CW,.......... 110

Feed . « o ¢ ¢« oo o v oo .. 100

Blé-d'lnde No 2 ja.une « o . 092
(Fonds américains)

Blé«d'Inde No 3 jaune . . . . 0.96
(Fonds américains)

Note — Ces prix sont A 'élévateur
et ne oomprenmtpuleooﬁtdu
sacs.

LE SUCRE SANS CHANGEMENT

Sucre—Le sucre se maintient ferme
sans changement dans les prix cotés la
semaine derniére.

Atlantic, extra granulé . . . 1050
Acadia, extra granulé . 16 : igx
St, Lawrence, extra ulé . i

Casda, extra gramals » » . . 1050
Gluoé,bu-il-........lo.'ro

et autres en proportion. °

Glacé, (boites de 25 lbs). ... 11.00
Glacé, (boites de 50 l:l). . . 1190
Jame No1 . . . . . . 1010
JauneNozou......'.. 10.00
Jaoune No 2 . v v ¢ ¢ ¢ o o 10.00
Jaoune No 4 . » . . ¢« o« o -« 995
En poudre, barils . .. . . . . 10.60

En poudre, 508 . . . . . . . 1080
Fn poudre, 258 . . . . . . . . 1100 -
Cubes et dés, 100 ibs . . . . 11.20
Cubes, boites. de 50 dbs . . . 11.30
Cubes, boites de 25 Bbs . . . 13.00

Cubes, paquets de 2 lhs. . . 1300
En morceau Paris, barils . . 11.10.
Fn morceau, 100 1bs .. . . 1110
En merceau, boites de 50 lhl. 11.20

En morcean, boites de 25 lbs. 11,50
En morceau, boites de 5 lJbs. 11.25
Fn moroeau, boites de 2 lbs. 13.00
En morceau, boites de 25 lbs, 11.50
Crystnl diamond barils . . . 11.10

bofbtes, 100 lbs. 11.80

" “ boftes, 50 Jbs . 11.30
“ ‘“ boites, 25 lbs . 11.50
= “ ocaisses de 20

cartons . . . 1225

LEGERE BAISSE DU SIROP DE
.BLE D'INDE

Mélasse — Le marché est calme
pour la mélasse et on signale une bais-
se d'environ 14 cent sur les différentes
qualités de sirop de blé d'Inde.

Cotations fournies par la
CANADA S8TARCH CO.,,
en date du 18 janvier 1921.

Birop de blé-d'inde:—
Barils environ 700 livres . . . 0.07}

Yo barils . , . . ... L .. 0.07%
ybardls . ., ... .. .. 0.08}
Boites de 2 livres, caisse 2 doz.,

la caisse , . . "530

Boites de § livre., odue 1 dou..
lacaisse . . . .. ..., .. 5.95
Boites de 10 llvres, caisse Y
doz. la caisse . , . . . .. 5.85
2 galls, seau 25 lbs,’chaque . 245
3 galls, seau 3814 lbs. chaque 3.65
5 galls, seau 65 lbs., chaque . 5.90

Sirop de.blé-d'inde blanc:
Boites de 8 Hvres, 8 dous. d la

caisse . ., . . . .. 0 0. 5.90
Bottes de 5 livres, 1 douz. a la

caisoe, ln caisse . . . , . . 6.55
Boites de 10 livres, caisse 14

la caisse. . . ... ... .. 6.25

LASSIBES »—

Barils, . . . ... ... . 008

Ypbarils, . . ... ... .. 0.08%
Y, barils, . ., . ... ... 009

Birop de canne (crystal Diamond) :

Boites de 8 livres, 2 douz. & la

calsse. . « . . ¢ oo .. . . 880
Barils, les 100 livres, . . . . . 12.25
4 barils, les 100 livres. . . . 12.50

Mélasae des Barbades :(—
Prix pour I'lle de Montréal.

TONDES « « « ¢ o ¢ o o o ooes 140
Barils . . . « « ¢ ¢ ¢+ ... 148
Demi-barils . . . . ... ... 145
CMfélasse Fancy . . . . 105 1.15

MARCHE SOUTENU POUR LES
ENGRAIS
\

Engrais—Le marché des engrais ‘est
soutenu cette semaine et il n'y a au-
cun changement & signaler dans les
prix.

Son, wagons mélangés . . . 40.28
Short, wagons mélangés . . . 40.25
Moulée d'avoine . . . . . . 50.00
Farine & bestiaux, 98 1bs. . . 3.00

Engrais de gluten:
fob. Cardinal . . . . . . . §6.00
f.ob. Fort William . . . . . 51.00

LES LEGl:JMES SONT FERMES

Légumes — Les légumes sont fermes
et maintiennent leurs prix tels que co-
tés la semaine dernidre.

Cotations fournies par la maison
CHARBONNEAU & FRERES,
en date du 18 janvier 1921,

Betteraves nouvelles, sac
(Montréal) .. .. .. . 100 135
Chou-fleur canadien, douz. dou-
ble caisse . . . . . . . 375 4.00
Chou (Montréal) baril . . . . 180

Carottes (sac) . . . . . . .. 100
AL IDIw o oo 0 00 ... 030
Laitue, Canada, doz. . . . . .. 8.00
Poireaux, douz. ... . . . 040 0.50

QOignons rouges, 75 lbs . . . 175

QOignons espagnols, caisse . . . 5.50
Persil (canadien). . , . . . 100
Punais, sac . . 150
Pommeés de berre Montraai 5

sac de 80 lbs . . . . . .. 1.75
"Pommes de terre sucrées,

manne . . . . s ee e . 880
Navets, (Québec) sac R K 1.4
Navets (Montréal) . . . . . . 0.78
Cresson (douz.) . . .

Céleri, canadien, La "douz. . . . 1.25
Atacas . . . .

LE MARCHE DU CAFE ET FERME

Café — Le marché du café est fer-

‘'me cette semaine et on signale méme

une légére hausse de 2 cents par livre
sur le Bogota.

Cotations fournies par la maison
" KEARNEY BROS.,
en date du 18 janvier 1921.

Café— La livre

BRio........... 027 .081
Mexique . . . .. ... . 043 046
Jamaique . . . . .- . . 029 034
Bogota . . . . ... .. 038 042
Mocha . . ........ 050 052
Mocha (genre). e o o, 048 050
8antos, Bourbon. . . . 035 040
Santos No1....... 029 032
Santos No2 . . .. ... 0.26 0.28

MARCHE SOUTENU POUR LE THE

Thé — Le marché continue a 8tre
soutenu pour le thé. Les différentes
qualités de Pekeo ont mé&me subi une
augmentation'variant de 2 2 4 cents.

Cotations fournies par la maison
KEARNEY BROS., _
en date du 18 janvier 1921.
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Nous cotons:

Thés Japon—(nouvelle réoolu)

Choix . . . . .o v v o 0.45 0.50
Early Picking . . . . . .. 0 53 0.60
Meilleures variétés . . . . 0.80 1.00
Ceylan et Indes— :
Pekeos . . . . .« « o . 030 045
Orange Pekeos brisé . . . 040 0.56
Orange Pekeos . . . . . . 035 0.60

Les qualités inférieures de thés
brisés peuvent &tre obtenues des mar-
chunds de gros sur demande & des
prix raisonnables.

BAISSE DU POIVRE NOIR
Epices — Le marché des &pices con-
tinue 2 étre calme. Toutefois on cons-
tate une réduction de cing cents sur le
poivre noir et la muscade.

Cotations fournies par la maison
J. J. DUFFY & CIE,
en date du 18 janvier 1921.

Allspue o v v 0 o v 0 o e vee. 020
Ca!::!pm o % e e @ s e e e 0.32 035
Cannelle—
Rouleavx. . . . . . . . ... 038
Yure mwsyclue. . . . . . 035 040
Clous. . . « + « « « « 0.70 0.75
Créme de tartre (franp-
gaise pure). . . . . . , 0.7 080

Chicarée canadienne . . . ... 0.28
Américaine (high test). . 080 083

Gingembre. . . vees 0.40
Gingembre (Omh‘n-cn Ja-

Pom) . . . e e e oo 0381
Macls . . . . .. ... 0YO 085
Fnirea mélangfea. . . . 030 0382
Muscade, entiéres . . , . 0.40 045
Murcade, moulue. . . . . 0.85 0.40
Poivre noir , . . . . . . 0.30 035
Poivre blanc . . . . . . 035 040
Poivre (Cayenne). . . . 035 A1.A7
I'pices & marinades . . 026 039
Paprika . . . . . .. .. ces 060
Turmeric. . . VAR \B}

Acide tartrique, la b (en
cristaux ou en poudre) 1.00 1.10
Graine de cardemone, la

1b., en vrac. . . e 200
Carvi (carraway) holl no-

minal . . . ... ... 0.25 0.0
Cannelle, Chinexfa 1b. . , .... 030

Cannelle, la 1b, moulue . 0.30 0.35
Grnine de moutarde, en

. . 035 040
Umine de oéleri en vrac
(nominal), « v . . 075 080
Noix de o000 filsmenteu-
®e, en €eauUX. . . . . . 0.21 0.28
Clous ronds, entiers,

‘Dwaento). . - . . . ., 018 0.20

MARCHE FERME POUR LES FRUITS
SECS

Fruits secs — Aucun changement a
signaler pour les fruilts secs dont les
prix se maintiennent fermes cette se-
maine, sauf toutefois pour les pruneaux
30-40s. et 40-60s. qui ont diminué
d’une cent. . :

.Dattes, vrac . .

Nous 00t0ie.

Abricots, fanoy. . . . . ..o Ue
Abricotg de choix . . . . .... 038
Abricots, slabs , . . . . eees 035
Pommes (&vaporées). . . .... 0.14
Péches (fancy). . ..., 028 031
Poires de choix . . . , 024 031

Pelures séohées:
DOMX........-....O.“
Ex. fancy. . « « ¢ ¢ v ¢+ 4 o0ee 030
Limon, ., . . ¢« . ¢ . ¢ ¢ eees 048
Citron. . . s .. 060
Pelures (méhng\bel ot

tranchées) doz o o s eees 388

Ralein :

En vrac, Valenoce, boltes
de 25 lbs, la 16, . . . .... 023
Muscateis 2 couronnes .. .... 0223}
4 1 couronne.. , .... ...
3 couronnes . .... 023
4 couronnes . .... 027}
buns pepins av Calf., car-
wns 10 onces. . . . . 028 0.30
forinthes (vrac) . ¢ o eeee 019
Corinthes grecs, m onoe-. s 0913
Epepiné. fancy. . ¢ « « 4 seee  see
5onces. . . ..... 0.26 0.30
eees 0123
+'arcies. boites ~le 12 lb. weee 325
En psqueu seulement. . .... ...,
Dromadaire (80
10 onces). . . .+ . . . ... 8.00
En paquetn :eul«ment. Ex-
celsior, 36 x 10 0z. . . .... 6.00
Fi.gnea. s, lalb. . .. ... 034
28, la’lb, , . ... 038
“ 2%e, la lb. , . . 030
Figues blanches (70 bot-
tea4onou),860 50x6
ele o e e PR ..50
12 x 10 oz, .... 128
Figues Fancy Malaga, 22
Ibg,lalb.......

“
"

cees 0,08

Pruneaux (boftes de 25 lbs):

20-308 « . s ow s e oo .. 033
80-40s . . . ... .... eees 024
40508 . , .. ....., e 020
650608 . .......... wee 019
60708 . . . v s ww s wee 0.16
T0-808 & . o v v v oo eees 0.15
80-908 . . . .. T 5 ¢
90-i0s . L. L. L. ... weee 0,10

LES FRUITS UN PEU MOINS
SOUTENUS

Fruits — Le marché des fruits_est un
peu moins soutenu cette semaine et on
signale quelques diminutions sur les

pommes Spies, les Pamplemousses de .

Floride et les Citrons de Califorgie.

- Cotations fournies par la maison
HART & TUCKWELL
en date du 18 janvier 1921.

Pommes—
Baldwins. . . . . ... 700 8.00
Bon Davis., , . . ... 550 6.50
Greenings, . . . , . . 650 7.00
Spies . . . . . . 8,00 9,00

Pommes en caisses .« 475 525
Airelles, baril. . , . . . . 80.00
Raisin Almeria keg. . . 1200 14.00
Pamplemcusse Floride,

46, 54 et 64 . . ... 500 690

Citrons de Californie . . .... 4.50
Oranges de Californie . 5.00 6.75
Poires Californie (cse). 6.00 6.50
Bananes . . . . . . 700 1750
Ananmas . . . . . . .. wee 11,00

Figues de Turguie, 1b. . 033 0.45
Dattes nouvelles, 1b. . . 016 °0.22

REDUCTION DU GRAHAM

Céréales — Le marché est assez
tranquille cette semaine pour les céréa-
les. La seule réduction digne de men-
tion est celle du Graham en baril.

Céréales—
Cornmeal, goldem, granuié . . 4.00
Orge perlé (sac de 98 lbs). 6.00
Farine de sarrasin (98 lbu)
nouvelle ., . . . . . . 575

Orge mondé, (98 'lbs) .+ . . 500
Bominy gruau, {98 lbs.). . 350
Hominy perlé, (98 lbs) . . 5.0
Graham, baril . . . . ., . . 10.75
Oatmeal (utandard gra.-

nulé) . . . .. e o0 . 425
Avoine roulée, 90. ( en .
VT8C) & v v v ¢ i v e e e . 3.90

LA FLEUR DE TAPIOCA BAISSE
. . LEGEREMENT * -

Produits en paquets — Le marché
des produits en paquets ne montre
guére de changement cette semaine,
sauf une diminution de 3 cents sur la
fleur de tapioca. '

)

Nous cotons:

Breakfast food, caisse 18 . . . 3.50
Cocoa Fry’s, bte 34 1b,, . . . Ib 0.53
“ Bakers, bte 14 1b, . . — 0.52
“  Lawneys, bte % 1b,, . — 0.54
Flocons mais, caisse 3 douz.,
e+« + o« 3.65 3.50 425
F'locona. a.voine. 208. . . ... 580
Avoine roulée, 20s ., . . . . . 5.60
Avoine roulée, 188 . . . 2.00
t)atmeal, coupe fine, paqneta. .
oaiase..........G.BO
Riz putfé . ...... . 870
BI¢” puffé o o e Wi . 440
Farine, cailse T s O 3.35
Hominy, perle ou graln, s doruz 3.65
Health bran. (20 paquets)"
CalSSE ., o o u s s e s s 2.85
Orge perlé écossais, caisse . . 2.90
Farine & ¢répe, caisse . . . 3.70
Farine A crépe, préparée, douz. 1.50
Wheat food, 18-11, . . . . . 325
Farine de sarrazin, caisse . . $.60
Flocons de blé, calsse 2 douz 2.95
Oatmeal, coupe fine, 20 pqts . 6.80
Blé & porridge, 36s caisse. . . 6.40
Blé & porridge, 20s caisse . . 6.00
Farine préparée (paquets de 3
fbs.),douz, . . . ....... 3.00
Farine préparée (paquets de
lbs.), douz. . . ... .. ..‘590
Corn Starch (prépmra) 0.113
Farine de pomme de terre .. 013
Benson Corn Starch, 1s. b, 0.11%
Canada Corn Starch 1s. b, . 010
Canada Laundry Sta.rch Ib.. 0.0
Empois (buanderie), . ... . . 009}
Fleur tapioca .. ., .., 0.19 0.13

.
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POUDRE A PATE “COOK’S8 FAVORITE”

la donnlm-. ]

Bo!uunﬁa,llb (2 dous. par

OBIN) .7 o ooniee b a e 3.48
Bolte ronde, 1 ib. (8 douz. par ;
- onisse) , . .« o . 335
Botteronde,llalb (ldouz.por

calsse), . .. 200
Bofte mde,'/‘lb (4 douz. par '
oadsse). . . . ... ... .. 135
Escompte spécial par lot de 20 cafe-

PARINE PMm DE BRODIE
- -, . ET HARVIE
-'xxx"

o (mrm.' rouge) _Pa
quets de 3 1bs, la donz. )-",&
“XXX" ( * Pe-

$3.00

\
z‘,‘

.

quets de 6 lbs, la ' 5.90

Crescent (&tiquette rawe) p&

queta de 3 lbs, la’douz. . . . 295

Cresoent (étiquette rouge) pa . -

quets de 6 lbs, la'douz. . . 5.80
Superbe (ftiquette rouge) pt- &

quetg de 3 lbs, 1la douz. . 2.90
Superbe (éthuem'rouke) pa- .

quets de 6 Ibs, la douz. . . 35.70
Cré (étiquette .rouge) pa- e

qt;’:; de 134 1%e. la douz 1.60

PRODUITS PURITAS
Pqudre A pite.

Caisse de 4 dz. de 2 onces, la dz. 0.90
_ 4 — 4 —_ 135
—_ 4 — 6 — 1.80
— 4. — 8 — 225,
- 3 — 12 —_— 8.05 ..
- 4 —13 ~ 2.95
— 2 —. 16 —_— 3.80
—_ 4 — 16 375"
— 1 — 2y lbs. la dz. 9.35°
— % — 51bs la dz. 1650

2 dz.-4 one -
wuse assortie] 1dz. 12 o r lacse 9.40 -

1 dz. 16 o?
Pmballage en boltes de fer-blanc.

Escompte spécial de 6% sur toute
commande de 3 caisses ou plus de

Poudre & PAte Puritas.

uoysu. . . 45 478

GELEE DE TABLE
(Dix essences)

Caisse contenant 1 gr. ou 12

cartons d’une douz. chacun.
La douzaine. . . . .. .. 135
La grosse. . . . ... .. 1630

GELATINE CRYSTAL
(Non aromatisée)

Csse contenant 2 cartons d'une
douzaine ¢hacun. . . . 1& dz. $1.90
SODA A PATE
/7 ° 4 4 4
100% par.

Case de 6 dz. de 10 on, la csse $3.25

PROMPT TAPIOCA
Caisse de 4 douzaines, la douz. $1.50

\

.LUSTRINE (Poudre de Savon)
. Calsse de 100 paquets de 8 onces $6.30

—_ 48 — 16 — 630
—_ 24 —_ 3 1bs. 17.66
Demi-caisse 12 —_ 3 lbs. 3.86
NETTOYEUR PURITAS .
Caisse de 4 douzaines . . . . $3.96
EMPOIS ORIENTAL
(en boftes, cartons)
Caisse de 4 douz. . . . . . . $6.00

LES CONSERVES RESTENT FERMES

Conserves — Le marché des conser-
vc\sax reste ferme cette semaine sans av-
cune variation dep rix.

CONSERVES DE LEGUMES—
Asperges (américaines ver-

taq), doz. 8Ys. . . . . CA0 omk
Féves, Golden Wax . , . 2.15 2.20
Asperges importées, 214s8. 5.50 35.55
Féves. Refuges . . . . . 2.15 2.20
. Bléd’Inde (28). . . . . 1.50 1.52%
Betteraves, 2 lbs. . . . . R
Carottes (tranchées) 2. 145 1.7%
~ Bléd'Inde (en épis) gsl. 7.00 7.50
" Epinards, 3s. . . 285 20¢
Epinards, Can. (2;) veey 1.8
Epinards QOalifornie, 2s.. 3.15 3.80
Tomates, 18, . . . . . . .
Tomates, 28 . . . . . . vene 188
" Tomates, 24s . . . . . . 1.50 1.523}
Tomates, 3s . . . . . .
Tonates, gallons . . . 6.50 17.00
Citrouille, 2v;s. (douz) 1.50 1.55
Citrouille, gallon (douz) weee 400
Pois, etandards. . . . . 185 190
Pois,'early June . . . . . 2.05 2.10
Pois, trds fins, 20 o0z. . .... 225
Pols, 28, 20 0z. . . . .. ... 810
Pois importés—
Fins, caisse de 100, Ia
calsse. . . . . . . . ... 2780
Extra fins. . , . . . . .., 8000
Nol.L....uvoooeo 0o 8800
CONSERVES DE FRUITS
Pommes, 2148, douz. . . 190 2.00
Pommes. gall,, douz. . . 525 B5.78
Blueberries, 28-.. . . ... ... 228
Groseilles, noires, 28 donz. 4.00 4.05
9es, ml “z
au, 8,
%. . norp e s o o 480 515

PAS DE CHANGEMENT POUR LES
NOIX

Amandes et noix — Rien de spécial

3 signaler cette semaine sur le marché -

'des noix dont les cours restent soute-
nus aux prix précédemment cotés.

47

Nous cotons:
Amandes ’I‘armgone. ib. 023
Amandes (écalées) . 0.45 0.53
Amandes (Jordan), eees 0.70
Ohataignes (canadlennee) we 037
Avelines (Sicile), 1a 1b . 0.17 0.18
Noix Hickory grosses et

petites). . . . . . .'010 0.15
Pecom (New Jumbo) h lb ceee G5
Peanuts (roties)—
Jumbo . .. ... ..., veen 0,22
Balées espagnoles, la 1b... 039 0.3v
Ecalées No 1, Phsgnole-. 024 025
Ecalées No 1. . . . . , 0.16§ 0.10
Ecalées No 8, . . . . . ... 014
Peanuts (salées)—
Fancy entidres, 1a Jb, . , .... 0.38
Fancy cassées, la 1b. , ., .... 088
Pecans (nouvelles Junibo) ;

lalb. ...... . 033 035
Pecans, grosses, No 9. po-

Hoo . o . « & 0.30 038
Pecans, lele-Orlénm.

No8 .,........02 02
Pecans, “Paper shell”, tras

groases Jumbo. ., . . . .... 0.75
Pecans, &calées, . . . . . 1.60 1.70
Noix (Grenoble) . . . .. .... 0.6
Noix (Nouvellea de Na-

ples) . ., .. 028
Noix (&al&s) ok 0.60
Noix (Chiliy. . . . 0.38
Noix du Brésil, (nouvell:es) _0.40

PEAUX VERTES ET LAINES

Peaux de cheval, In pidce 3.00 3.50
Peaux de mouton, la pidce 0.25 0.50
Peaux de boeuf ou vache,

la 1b

.......... 0.07
Pear1ix de veau de lait, la
........... 0.12
Peaux de taureau, la 1b. 0.05
Peaux de veau de son. la
b........... cees 0,08
Laine lavée, la 1b . . 0.18 0.25
Iaine non lavée . . . . veee 0.15
LES POIS ET LES FEVE?
Pois— . )
Blanc, le minot. . . . . . . 8.50
Bleus, le minot . . . . . . . 3.60
Cassés, récolte nouvelle 98 lbs 6.00
Pour bouillir, le boisseau. . . 3.50
Japonals, verts, Ia 1b . 0.06
Féves—
Féves canadiennes, triges
4 la main,"le minot . . . . 3.75
Juponaises, le minot . ., . . . - 8.50
Lima jdponaises, la 1b., suivant
laualité...... . 0.10
Lima, Californie, 1a 1b ., . . . 0.12

PARAFFINE

Cotations fournies par la compagnie
IMPERIAL OIL LIMITED

113-20 M.P.
122-25 M.P,
128-30 M.P.
133-36 M.P,

cire paraffine, lb. $0.1230
cire paraffine, lb. 0.1280
cire paraffine, 1b, 0.1480
cire paraffine, Ib, 0.1655
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‘Les tabacs les mieux connus
en Canada aujourd’hui.

l L y a huit genres de tabacs repré-
sentés su rcette page. Ils sont tous
de Macdonald. IIs sont tous faits
pour répondre a l'idée que quel-
qu'un se fait d'un tabac parfait—et
tout fumeur trouve parmi eux un
tabac qui convient a son goiit.

Ces huit formes de Macdonald | 4
sont les tabacs les mieux connus en * §&
Canada. Leurs dessins se trouvent
dans les journaux de tout le pays.
Le résultat:

,,,//////////%

\

Il se vend de plus en plus de Mac-
donald tous les jours. Et plus il se
vend de Macdonald, plus

o est rapide I'écoulement du
5a @) /dctaillant plus 1'écoule-

y ment est rapide et plus
grand est son bénéfice.

///417/7/////////////;”““

Et aprés tout, personne
de nous n'est dans les af-
* faires pour sa santé.

/7/////

7

i Mﬂﬁ\\\ T

En Gorivant aux snnonosyrs, si vous mentionnez lo “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service

AN

\

un\\\\\\\\\' W\
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Ferronnerie, Quincalllerie, Peintures, Vernis, VItros, Etc.

FERRONNERIE
Mercredi, 19 janvier 1921.

Le marché du fer et de I’acier ne montre que peu d’amélioration
cette semaine. Les offres sont tranquilles au Canada. Les usines de
la U. S. Steel Corporation continuent leur production tandis que les
usines indépendantes ne travaillent, dit-on, qu’a une capacité infé-
rieure & 50 pour cent. Les ordres non remplis de la Corporation vont
en diminuant rapidement cependant et il semble qu’il y ait de la part
des usines indépendantes une tendance a éclipser les prix de cette
derniére dans le but d’obtenir des affaires. Le cuivre est tombé a sa
Pvaleur d’avant guerre, le plomb en saumon sur les marchés d’origine
montre une tendance 3 la fermeté. Le prix de P’étain répond a la
hausse du change de la livre anglaise. Les diminution de prix dans la
quincaillerie cette semaine comprennent les lignes suivantes: Fil bar-
belé, courroies de caoutchouc et de canevas, rivets de cuivre, fers a
souder, leviers, pics et pioches, téles ondulées; les barattes, munitions
métalliques américaines, huiles combustibles et & machine. On s’at-
tend 2 une baisse sur les gouttiéres. Le blanc de plomb 3 Phuile est
réduit de $1.25, ce qui est la deuxiéme réduction depuis six semaines.
Le verre 2 vitre est en baisse d’nviron 55 pour cent et la coupe améri-
caine de 26-34 disparait du marché. Les chaines ont diminué de 10 2
159 L’arcanson est également meilleur marché de 2 cents. Les af-
faires montrent une amélioration continue, bien que les inventaires

soient encore en cours.

LES PRIX DES BOUTEILLES THER- Amnsot::
T DIMINUE 100 dbs . . . . . 6.00
MOS: ON Balances : Llste de P01nconnage
Bouteilles Thermos — On donne de prix net extras

les bouteilles Thermos. Les prix ont _Cham(pion 101bs 8.75 45

nouvelles cotations cette semaine pour de comptoir {Hbs 6.50 50
t6 revisés 2 la baisse et sont les sui- Tl 2401lbs 13.75 75

vants : escompte 5%.
N8By e s bpiece st A tablier 6001bs 40.00 1.00
b EERCICE RS, = s Champion | 12001bs 48.50 1.50
s RN, T s 2,000 1bs 65.00 150
Riod: SN = % aveclevier \ 2,0001bs 74.00 1.50
NO 14 %5 o . o . s e e e —— .
Yo 14 : = 8.00 escompte 10%, 5%.
No 14 Q. . . . « « — 475 4
No 151 . . . . . . - — 3.75 Autres balances 10% de la liste de
No 15 —_ 425 Burrows, Stewart, Mille Co. Ltd.
Qo 3Q. . ... . la Eéce ggg Balals de paills:—
'\-0 BQ . oxmn — 275 4 cordes, 21 lbs, doz. . . . . 650
(P ILALS = ~ 50 5 — 23 1bs doz. . . . . 700
P‘\;O BE v . 11:00 5 — 25 lbs, doz. . . . . 10.50
'\.g ggg,/ """" _ 6.75 5 — 27 lbs, doz. . . . ..11.00
No 400 & . . . . . . — 4.50 Balais automatiques:—
No 396 . . . . . .. - 450 Champion Jap . . . . . Doz. 45.00
~ Grand Rapid N-P. . . . . — 55.00
L es bouchons sont cotés Grand Rapid Jap - . - - . 5000
K I $1.78 Universal . . . . . . . . — 4800
Ne 79 . L L . e e e e e e 2.75 American Greend . . , . — 60.00
NGO 80 . L L e e e e e 3.75 Grand Hotel, NP. . . . . — 7400
Grand Hotel Jap . . . . . — 68.00

Les prix ci-dessus sont les prix de

liste et l'escompte est de 2857 et Balais agfirateurs:—
10%. 5 Superbbs . . . « - - » » Doz 12000

Household . ,". . . . . — 0400
Batteries (Piles) :

12 ou moins . . . . . . . . 55,

12 A 80 . . .« & . w s o B2

SOl 125 . . o o e e o s 49.

125ouplus ., . . ... ... 44.43
F.o.b. Montréal.

1250ouplus . . . ... ... 42.50
F.o.b. Toronto.

Béches (voir pelles).

Blanc de céruse moulu, 100 1bs 8.00
— — snmottes, 1001ba 2.75

Blanc de zinc 4 1'huile:
Pur, bidon de 25 lbs. 26.00 100 lbs

Barattes A beurre:

Favorite 0 1 2 3
ou Daisy 14.40 1440 16.00 17.60
Ames . , 400 455 535 6.40
Borax en mottes . . . , . 1134 1b.

Beaver board, 1,000 pds carrés 50.50
F.o.b. Montréal.

Boulons :

4 bandage . , . . . .. .. 40%
a 1670 e 87%4%
‘6vier . . . . .., ... 8714%
d'élévateur . . . . . ., . net liste
de charrue . . , . . . . .. 15%
2 lisse . 3 ¢ . net liste
de marchepieds ..... net liste
de palonnfer , . . . . . net liste
& timon . . . . ... .. net liste
d voiture 3;” diam. et plus petits,

6” et plus courts . . . , . 15%

7/16” diam. et plus grands, net
liste.

de mécamnique, 3" diam. et plus pe-
tits, 4” et plus courts, 30%.

les autres grandeurs, §%.

Broquettes :

65, 15% de la liste du 30 janvier
1920,

Broquettes et ascessoires de cor-
donnier net liste, du 3 juin 1920.

Cible:

de manille, pur . . . 26 base
de manille, British . . 21 base
de chanvre . . 19 base

Extras net pour cuble, par 100 lbs.:
8. 50; 7/16, 3%, 9/16, 1.00; 3%,
150; 1, 5/16, 2.00; 3 /16, 2.50.

de oot.on, 1%, 52 lb.

8/16 53 Ib.

Chaines de charge:

soudée 3 I'électricité, 14, 23.40; 3 /16,
22.90; 14, 18.00; 5/18, 1535; 3,
12.50; 7/16, 12.15; 15, 11.75; 8,
1125; %, 11.00 les 100 lbs.

soudée 4 chaud, 3, 18.15; 7/18,
12.75; 15, 12.40; &g, 11.90 les 100
1bs.

A chiens . . . . . . liste plus 10%

alicous . . ... .. liste plus 10%

4 vaches . . . . .. liste plus 40%
Chainettes:

en acier . . . . . . liste plus 60%

en latton . . . , . lsto plus 0%
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Chaudrons en fonte:
8, 1.40; 9,1.60; 10, 1.85; 11, 2.00;
12, 2.25; 13, 2.50; 14, 2.85; 15, 3.40;
16, 4.05.

Charnidres en acier .

No.800 . ....... liste plus 5%
— 802 ..., . « « o+ . liste net.
— 804 . ... ... liste moins 5%
— 810....... liste plis 25%
— 814 . . . liste plus 25%
— 838 . . . e e liste net
— 840 . . . . ... .. liste net
— 842, ,..... liste plus 25%
— B44 . . . . .. liste plus 25%
d ressort, . . . 250 doz. prs.
Olés (outils):
A é&crou, régulidres . . . . . 20%
machiniste . . . . . . .. 10%
A tubes Stillson . . . . . 40%
Trimo . . . 25%

Clous 'en broche, Base, 5.85.

(Liste des extras 4 ajouter 3 la
base des clous.)

\

: £ 2 g :

) 9

fe2% % 4f-%

'E g o] »8 L) =

<) E m = = o 5
1 1.50 1.75 2.00 1.75 1.75 1.20
1% 1.40 1.85 2.00 1.60 1.10
114 1.15 1.40 1.65 1.40 140 95
114 80 1.05 130 1.05 1.15 80

3% 10 35 60 35 35
4 05 80 55 30 30

41 05 30
5, 514, 6, Base 25
Clous en broche galvanisée 3 cou-
verture:
1x12, 10.80; 114x12, 10.70; 114x11,
10.55; 114x11, 10.40; 2x10, 10.25;
214 et plus long, 10.25.
Coupés, Base , ., . . . . .. 6.60
Colle:
liquide Lepage .. . . . . .331/3%
en plaque, blanche . . . . 373 1b.
— francaise . . ., 40 —

—_— commune . . 20 —
en poudre, Stick Fast, 1 lb,, 2.00
la douz.; 2 lbs, 3.85 la douz.;
baril 250 lbs., 1400 les 100 lbs.
Cordes:
2 linge.
en chanvre, 30 pieds, .95; 50 .pieds,
1.60 doz.
en manille, 50 pleds, 4.00 doz.
en coton, 30 pleds, 2.30; 40 picds,
2.90; 48 pieds, 3.50; 60 pieds, 4.35.
métalliques, 50 pieds, 7.00 les 1,000
pieds; 100 pxeda, 6.00 les 1,000
pieds.
3 chfissis, . . . . ., 6, 0.701a 1b.
7, 0.691a 1b.
8 et plus gros, 0.68 la 1b.

Crampons: '
a4 cloture polis, 6.25 les 100 pds.
— galvanisés, 7.25 le 100 lbs.
a grillages, - polis,
bolte de 10 lbs., 11.60 lea 100- Tbs.
a grillage, galvanisées, '
bofte de 10 lbs., 10.40 les 100 1ba.

)

Cuves: 0 1 3 3
en bois, doz 26:40 23.10 20.90 17.60
en fibre doz. 29.75 25.45 21.25 18.10

en tdle gal- *
vanisée, doz. 14.80 19.84 22.95 24.64
Escabeaux:
Ordinaires . . . . . 30c le pied
Ontario . . . . . . 40c —
Fautless . . . . . . . 48¢c —
Ecrou :
ordinaire carré, liste plus $2.00
les 100 1lbs.
a4 six pans, liste plus $2.25 les 100
100 1bs.

taraudé carré, liste plus 2.50 les 100
1bs.
‘4 six pans, liste plus 2.75 les 100
Ibs.
Epingles 3 linge:
ordinaires, 2.00 la bte de 5 grosses.
i ressort, 1.00 la grosse.

'ssoreuses Liste

de prix
Warranty 117 . . . . Doz. 115.00
Security 117 . . . . . —  105.00
Bicyole . . .. ..... —  105.00
Safety. . . . . ... — 104.00
E20 . o siv 5 sise o e = 102,00
Eureka . . ... .... —_ 64.00
New Eureka . . . . .. — 87.00
Royal Canadian . . . — 94.00
Rapid . . . .. ... — 92,00,
Dux . . — 92.00

Escompte 20%.

Etoupe goudronnée, 10.00 les 100 lbs.,

Etrilles . o . . ¢ v i 5 e o 25%
Fer et acier:

ordinaire . Base 4.50 & 4.60

acier a4 lisse . — 4504 460

acier 4 bandage — 4.75 3 4.85

acier 4 ressort ., . — 7.30 & 7.60
Fers 4 cheval:

0-1 2et plus’

grands

en fer léger . . . 8.50 8.25

— moyen . ., 8.50 825

en avier x4 . . . 895 8.70

a4 neige . . . . .. 8.75 8.50

Fil en broche barbelé:
80 perches au rouleau.
2x5 761bs 5.20 le rouleau
4x6 851bs 5.55le rouleau
4x4 931bs 6.00le rouleau

a4 foin . . . . 13. 6.25 les 100 lbs.
14, 6.35 les 100 lbs,
15, 6.60 les 100 lbs.
d’acier, Base . . ., 5.50 les 100 lbs.

galvanisée, 3. a 9, 6.90; 9, 620; 10,
7.45; 11, 7.30; 12, 6. 40 13, 6. 50;
14, 7.70; 15, 8.35; 16, 7;50.
Globes :
dfanaux . . . . ... .
pour lampes,
0 caisse de 6 doz., 9.901a caisse
1 caisse de 8 doz., 12.50 la caisse
2 caisse de 6 doz., 10.60 la caisse

Grillage mécanique:

.'1.65 doz.

Rouleau de 50 verges.
Mailles de 2” de Mailles de 11,”
de diam. de diam.
Broche No.19  Broche No 20.
12 1.80 le roul. 4.00 le roul.
18 265 — 550 —
24 340 — 700 —
30 400 — 8.50 —
36 47 — 10.00 —
43 550 — 12.00 —
-48 . 620 — 1400 —
60 770 — 17.000 —
72 920 — 20.00 —
84 1050 — Be =
96 12 00 evege S
Net liste Ligte plus Y%

_Limes et Mpes

Haches:
canadiennes . . , ... , 19.00 dozfi,s
canadiennes emnmchées 21.50 —

de blicherons .
i double taillant.

18.50 a 2000—-
.. 2450 —

Hache-viande :

1 2 3

Universal 3.00 3.50 4.85chaqu
15 25 30

© Jewel 205 235 335 —
5 6 7

Model 2,15 240 335 —

5 10 12 32
Bolinder 3.30 5.00 7.50 11.50 —

Huile de lin:
‘bouillle.........1.17ga3
Crue « « « « o o , « e . lLl4 g

Limes Globes . ol ol e e
— Koarney Foot, . o
— Arcade . . . . ...
— Disston . , . . .
— Black Diamond , . .

Ripes Kearney Foot ., . . .
— Heller Bros. . . . . 57%

Mastic :
en baril . . . . . . 5 a0 o
en bidon; 100 lbs. . . . 5
en bidon, 25 Ibs. . . . , . .
en bidon, 121, lbs. . , . . . d
Pur a l'huﬂe, 2.50 extra par 100 1

Machines & laver : Liste Sn
dﬂ pri St
Jubilee ., . ., . . . ... 125
Dowswell .. , . . .. ... 12.7
Canadian , . ... .. .. 12.7%nit
Spow Ball . . .. ... .. 19.
Nojseless . . . . . .. 17.5
Momentum , . . . . e o o1 Sk
Magnet . , . .. .. ... 22.1
New Century A . ., . . . . 19.7
New Century B . . . . , . 2178 3 ¢
Patriot * s s & s e 4 e - - 23.7 les
Popular No 1 ., . . . . o o 14,
Champion . . . . . ... . 22.T8Sov
Puritan . . . . .., ... . 1950
Home . . . ... ..... 23.7
4 leau:
Bdeal . , . ... ..... 28
VeloxX: i v v « o s o & & woive 3
électriques
Seaform , . . .. ., ... . 120
Escompte 209
Munitions :
Cartouches & percussion Liste de p
annuleoire ’ a b
Poudre Poud
noire gan -
fum -
22 BB.Caps . . . . . 7.00 |
22 C.B.. Caps . v s 8.80 Jles
22 courtes 3 blano pour 113
-théitre . . ., . 6.00 F%

22 courtes. . . . . . 10.00 10.704 100
22' longues . . ; 12.00-15.00‘;%]

22 longues 3 'plomb . 22.00 1100
22 longues “Rifle” , . . 14,00 17.50
22 Extra longues . . . . 21.00 fes
25 courtes . . . 23.50 1 bois
25 fongues . . ... . 33.00 lino
*32 courtes & blanc fpour vin
théitre . . . 11.00 phi:
32 courtes , . . . . . 23.50
32 longues . . . . . % 27.00 drill
32 longues @ plomb , . . 44.00 30%
38°courtes . . . . . . 37.80

88 longwes . . . . . , 43.00
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Cartouches & percussion

centrale

35 Colt automathuu s 58.00 —
%/20 . . . . . . . . 5600 70.00—
28 & W e o v . . 38.50 42,00 —

32 Colt courbes auto-
matiques. . ., . 38.50 —_

B2 Colt longues automa
tiques , . . . . . . 42,00 —

52 S. & W. & blanc pour

thédtre.. . . . 22.00
&2 Colt automatiques . 63.00 —
b2 /20 o . 56.00 70.00 —
3 8. & W. , . . 47.00 54.50 —

3 S. & W. a bdlanc pour
théatre ., . . . 28.00 —_—
$S. & W. A plomb ., . 43.50 —
$ courtes Colt . . 47.00 —_
3 longues Colt . . . 51.00 . —-—
3 Colt automatiques . 91.00 —
3/40 .. . . . 66.50 84.00 —

{ Webley . . 58.00

140 . . . 66.50 84.00 —
1/44 2 plomb . 60.00 —
/XL A plomb . . . . 84.00 —
Es Colt . . . .. . 84.00 —
38 & s s v s o . 12550 —
. 8. Army . . . 190.00 —
/30 o W s v 14450 —
3 S&mge-"—r o el i 144.50 —
3 British . . . . . 190.00 —
pécxales . 144.50 —
/40 . . . . . 102,50 121,50 —
1 o & e s ® Ye e 121.50 —

/55 e e v . . . 12550 152.00 —
Mauser . . . . 133.10 ==
Mauser 2 plomb . 14050 —
60 . . . 125.50 —
Martini Henry . 159.50 —
Snider . . . . . . 152.00 —_
Snider & plomb . 152.00 —_
Escompte 30, 20%.

pnition ‘Daminion” :
artouches “Crown”:
[hargées & poudre noire:

20 16 12 10
% 10 72.50 77.00 7850 90.50 —

4 §SG 78.50 83.00 84.50 ©6.50
lles 87.50 89,00 90.50 102.50

Sovereign” ou “Regal,’:
hargées 3 poudre sans fumée:

20 16 12 10
'SSG 85.00 8500 96.00 107.00 —
B 9250 9250 10000 11450 —

Escompte 30, 20%.

b de chassc
et plus petit . . 14.50 par 100 lbs.
\ 4 SSG extra. net, .80 par 100 lbs.
alles, Extra net, 1.20 par 100 lbs.
b durci. evé™a, met,

1.50 par 100 lbs.
ns que 25 1bs., extra net,
.50 par 100 lbs.

les en grés:

,-1% pees d’épaissear, 4.75 100 Ibs.
v1, pees d’épaiss., 20 & 40 lbs,, 425
100 -1bs,

3, pees.d,épaiss,40 & 100 1bs., 4.00
100 lbs,

es

‘Lhms Spécial . . 15%
lmour . .. . « « « . net liste
fwin . . liste plus 20%
ephisto . . . . . liste -plus 20%

drilles & queue cysindrique droite,
0% et 10%.

— & queue cylindrique, 1,”
diam. 307 et 10%.

— 3 queue carrée pour le fer,
407 et 5%.

— A queue carrée pour ie bois,
40% et 5%.

Nettoie-Meuble :

O-Cedar,4 oz., 2.40; 12 oz., 4.80; ptes,
12.00; 14 gal, 20.00; 1 gal., 28.00.
Liquide Veneer, 4 oz., 2.40; 12 oz,
4.80; 32 oz, 10.00; 64 oz., 16.20;
128 oz, 28.00.
Outils de menuisier Stanley:

Les prix ont été revisés. Nous pu-
blierons la nouvelle liste dans un pro-
chain muméro.

Papier & lambrissage et & couverturcs:

Fibre séche:

Surprise, .1.15 le roul. de 400 pds.

No 1 Anchor 165 — — —

No 2 Anchor 1.10 - - -

Cyclone 1.65 - - =

Fibre goudronnée:

1 Anchor . . 1.70 - -

2 Anchor . . 1.40 - - -

Cyclone . . . 1.70 - -
Pailles :

Légéres séches 1.10 - = -

Goudronnées 1.45 —_ - -

Pesantes séches, les 100 lbs 5.10

Goudronnées, les 100 lbs . . 5.15
Feutre goudronné:

7, 10, 12, 16 oz . . 5.35 les 100 lbs.

Feutre & tapis . . 6.50 les 100 lbs.
Toitures goudronnées:

2plis....... 2.13 le rouleau

3plis. ,..... 2.55 le rouleau

Toiture préparée Everlastic:

Iplh v o6 s 2.10 le rouleau

2 plis . .. . 2.50 —

3 plis . . 2,95 -

Panamoid :

1pli....... 1.90 —

2iplis & ¢ v o s oo o 230 —

3 plis . o . 205 —
Pelles :

a terre et d rigolle,carrées ou rondes.
Black Cat doz. 15.60

FOX . o o o o st s erie s — 16.25
Ods....... e v e . — 1625
Bulldog . — 1885
Jones . 18.85

i sable Black Cat
3 4 5 6 8
15. 60 15.95 16.30 16.65 17.00 17.70
4 mouleur Bull Dog polies
doz. .

Piques :
a terre.

. 19.85

.5/6 6/1 1/8 lbs.
1250 13.50 1450 doz.

droc. ., .. 1250 1350 14.50doz.

Piéges & gibijer:
(Fabrication Oneida Commumty)
Victor:

0 1 1y 2 3 4

235 3.50 420 5.75 9.75 11.75 .
Jump:

320 3.70 550 8.70 11.85 13.85
H._N.

425 5.00 7.60 10.60 14.15 16.65
New House:

7.50 1135 16.75 22.35 26.35
Pinces-leviers . . . . ., . 11.50 100 Ibs.
Piton vis et crochets en broche, 80%
Planches & laver:

Household . . . ., . . . , .
Waverley . . . . . . . .-
TwoinOne . .. .. ...
Three in One . . , . . . .
Twin Beaver . . . . . . .

~6.80

6.50
6.50
730

6.50 ,

9
0

!

Supreme Zine . . . . . . . 650

Vitre o . o & s .. 875
Rivets :

de ferblantier . . 314 %

A voiture . . .., . ... 87%%

en laiton . . . . . . liste plus 15%
Rondelles:

en laiton. . , ., .. . liste plus 50%

en fer . ., . .. ... . . 830%
Réservoirs & eau chaude:

30 gallons, ordinalres , . . 13.00

30 gallons, extra forts . , . 16.50

Tondeuses Liste
pour chevaux Stewart de prix
ol , & o5 v 56 & o 14.00
NO2 i s v osw oeee 22.00
NOSBi & &g ow 56 o s 18.00
No 9 . 22.00

Moins 25%.

Toile moustiquaire:

100 pieds carrés . . . . . . 8.50
Toles galvanisées: :
Apollo . . . .. 103; 12.00 100 lbs.
28 1150 —
26 1100 —
2¢ 1075 —
Fleur de lis . 28 13.00 —
26 1275 —
Tire-Fond (coach screw). 15%
Tuyau en fer:
Noir Galvanisé :
% 6.70 8.70 100 pieds
Y 5.31 7.38
3 5.31 1.38 —
% 7.10 8.63 —_
% 8.80  10.87 —
1 13.00 16.07 _
114 17.60 21.74 - -
114 21.04 25.99 —_
2 28.30 34.97 —_
21 4475 5528 -
3 58.52 72.29 —
318 74.06 90.60 —_
4 87.74 10737 _

Tuyau de plomb:

jusqu'd 2 peces, . . . 100 lbs 13.50

2 pces & 8 pcesa . . . — 1450
8B pees . . ... ... — 1550
de renvois, 134 8 2 . — 1450
en longueur, 2 44 . . — 14,80
Vadrouilles
3 15
O-Cedar . . 18 00 18.00 10.00 doz.
Liquide Veneer . . . . 20.00 doz.-
Verre 4 vitre .
Simple Double
25 pces 11.00 16.40
264 40 — 14.00 20.00
41a 50 — 15.60 23.00
5134 60 — 16.00 24.00
61a 70 — 17.00 2500 .
713 80 — 22.00 27.00
8144 8 — 34.00
864 90 — 36.50
91 a 94 — 3745
95 & 100 43.75
Esmn@te 30%.
Vis a4 bois :
en fer, téte plate , . . 0%
téte ronde . . . . . . . 6714%
en laiton, téte plate . . 55%
téte ronde . , . . . . . . 523%
en bronze, téte plate . . . , 80%
téteronde . . . . . . . .47%%
Zinc:

En feuilles, No ‘9, 100 1lbs, . 17.00
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PEINTURE visés, mais il faut remarquer qu'il y a (Surface u'dohe)
de gros stocks en main pour le mo- ,
Mercredi, 12 janvier 1921, ment et que ce produit ne s'écoule gz:g :“: z: 8?:, : :::)) 24 :,22
que trés lentement. ) . . .
Le fait saillant du marché de cette r
Marque Canadienne.
semaine est la réduction du blanc de BLANC DE PLOMB ( ﬂ:lm tehoas gela)
plomb A I'huile, Ceci vient & un temps (Moulu dans I'huile) '
trds opportun, car les demandes pour 1?6 l:?‘::: tph. . ... ..., ... 340
: SpHs . i vivi v S
le printemps vont bientdt commencer, toniies tonne 3 g"! (rouleanx T led. 3.78
et il n'y a aucun doute que le nouveau P
Anchpr, pur . §16.50 $16.85 carrés seulement) . . . . 8.0
prix va aider au mouvement. Crown Diamond . . 16.50 16.85
L'huile de lin et la térébenthine res- Crownm, pur . . . . 16.50 16.85 Santite (surface sablée
tent sans changement cette semaine. O.PW. Dec, pur , . . 16.50 16.85 ) .
) Eléphant, véritable . . 16.50 16.85 tpH L, v oo e 390
On ne fait que peu d'affaires dans ces Red Seal 1650 16.85 gplis. ... . Y
lignes pour le moment. Le mastic éga- Decorators, pur . . 16.50 16.85 3 plis (rouloanx de 103 pledl
lement est caime. O0.P.W. anglais . . 16.50 16.85 carrés senlement) . . . . . 290
Green Seal . 16.50 1685
Moore, pur . . . . 16.50 16.85 Papi .
LE PRIX DE L'HUILE DE LIN RESTE Ramsay, pir . . . 1650 16.85 apiers pour oonstruction:
SANS CHANGEMENT
Huile de lin—Il n’y a pas eu de chan- Produits de *“The Steel Co. of Canada, Ltd™. e *  le roulean
t d | ix local de I'huile de Tiger, pur ., 16.50 16.85 eéponset nolr i "o . 890
l‘!“"“’: ane :Gprtto:: :ou alag Decorators, spécial . . ..... 12.00 Neponset enduit 36"x500° . . . . 3.40 ‘
in. Le marc .e aucoup Maple Leaf, spécial. . ..... 10.00 Neponaet feutre 3 1’épreuve de
soutenu et par suite de la forte récolte F.ob. Montréal 2% 15 jours. gel e, 86™x200" ., . . ... . 4
de graine de lin en République Argen-
tine il pourrait se produire une baisse LE MASTIC NE MONTRE AUCUN Feutre asphalte Neponset:
d'ici quelque temps. Les prix de cette CHANGEMENT POUR LE
semaine restent les mémes. MOMENT 112 }: :gg g::g: :::: s e e :-::
Mastic — Il n'y a rien de nouveau a 25 lbs 200 pieds carrés e iu
Nous ootons: signaler dans la situation du mastic. P e
Gallon impérial Les prix restent les mémes et les ventes Peintures:
Huile Brute— sont peu nombreuses pour le moment,
12a3barils. ., .... 115 138 sauf, bien entendu, quelques ordres de gﬂ”wt moir . . . .. 8‘1100 i-:l‘ '
8 l 4 m. e o o s o 0 sen e LTI N ré‘mrtiment. N:m:::: x:t” ou hlun > “ ':8:
Huile bouillie— En bautls. . . . v ... ...$860 Noir canadien . . , . . . % 0.90
138 barils, . . ., . . 117§ 135} Bo jgbarils, . . . ...... 8488
3ad4barils . . . . 0 eeer eees Par 100 livres. , . . ., . ... 780 Ciment Neponset:
5d10barils . . . ... sl eeee Par 25 livres. . . , ... ... 810
Par 1214 livres. . . . . . . . 860 Gallon (101be) . . « . . . . . 110
En raison des fluctuations du marché En boites d'1 livre. . . . . ., 1183 Pinte (2% Ibs) . , . .. ... 0380
de la graine, les jobbers, en général, ne ' Chopine (1% 1bs) . . ... .. 015
& I8 graine, 5 00 9 J Mastic 3 I'huile de lin pure $3.50 par Ciment plastique.
donnent pas de ootations. cent livres en plus des prix ci-dessous.  Gallon (10 1bs) . . . .. ... 110
Mastic de vitriers $1.00 cent li-
LE MARCHE DE LA TEREBENTHINE yres gu.dessus des p,'k 2 pellyiony Conioted st
TOUJOURS PEU SOUTENU Te . tob
Térébenthine—Il n'y a pratiquement rmes: 2% 15 jours net 60. f.o.b. Marque Canadicone, le gallon. 0.80

pas de changement sur le marché de la
térébenthine cette semanie. Le prix a
un peu faibli-et les achats sur les mar-
chés américains sont trés restreints, ce
qui pourrait influer sur le cours local.

Gallon impérial
Térébenthine—~
Par baril simple . . . .
" Par petits lots . . . . ..
Fmballage en sus

133 148
143 1.58

PAS DE CHANGEMENT POUR LE
BLANC DE PLOMB A L'HUILE

Blans de plomb 2 I'huile — Les cours
du blanc de plomb 2 I'huile r’ont pas
changé. Les manufacturiers qui corro-
dent le plomb sont sous ['impression
que le prix du plomb en saumon a at-
teint son minimum et dernidrement
méme il a accusé une légdre avance.
Cependant par suite du prix de la ma-
tidre premidre, on espdre que les prix

du blanc de plomb & P'huile urpnt re- .

Montréal.

TOITURES EN ROULEAUX

(En .rouleaux de 86 pouces de large,
contenant 108 pieds carrés. Chaque
rouleau contient les clous, le ci-
ment et le mode d'emplad 3 P
ception de {a toiture goudronnée).

Everlastic, 1 pli. . . . .., . $2.10
Everlastic, 2 plis. . . . ., .. 3250
Everlastic, 3 plis. . . ., . . . 895
Panamoid, 1pi. . ... .,... 190
Panamoid, 2 plis. . . ..., .. 230
Panamoid, 3 plis. . ..., ... 878
Everlastic, (surface ardoise) .
rouge ou vert. . . . 8.50

Toiture goudronnée “Red Star
2plis. . ..., . . 213

Toiture gvudronnée “Red Star"
Splis. . ......... 2.55

Neponset Parold.
(Surface grise umie).

Neponset Paroid . . . . . . 830
s “ Gpals . . . . 380
- “  extra épals . 440

L] enduit d’un seul cBté 8.58

Enduit & toiture, !e gallon . . 0.90
f.0.b. usine IIamilton, Ont. Tern*
2 pour cent 10 jours. ou 30 jours

Papiers:

Rouleau de 400 pleds
Fibre séche, No 1, Anechor, . $1.65

Fibre sdche, No 8, Anchor. .
Fibre goudronnée, No 1,
Anchor. . . .'. .« . .+ . .
Fibre goudronnes, No 3.
Anchor. ., .
Fibre surprise.
Fibre “Stag” . .
Feutre goudronné, . -
7, 10 et 16 onces, lo o
Fentre goudromné, Guz:’ji;e&'
tion Barrett. le rouleau . .
Fentre 3 tanis. 16, ’0 et ’4
Onces, le quintal, , .". . .
Feutlles “pailles” :oudronnéu
pesantes. le quintal. 5
Fenillen “paille” edches paun—
tes, le quintal, . . . . . .
Fibre d’épineth. 86" et 'Il". le
quintal . .

e o ¢ o 4 o o o

S B U

1.10
170
145 1
= '1.15
835
355 C
C
6.50
6.16
5.10 } M
9.75 | M
|
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PRODUITS POUR TOITURES

Evduit liquide *Everlastio”
wour toiture en barils le gal-
0!!.............0.70

Par lots de § et 10 gallons. . 0.85

Bottes dmoa. la dous. . 10.80

Coaltar ( y lo baril , . 1033

Ooaltar (brut), le beril. . . . 9.00

F.o.b. Toronto et Montréal.

Ciment 2 raccommodage “Elastigum”
Plastique

Barils d’environ 600 Ibs, la
um-....-.-...
14 baril d’environ 300 lbs, la
um e o o o o o o o °* 01“
Bu-meu d'anvinonlooln,
uum......'ll
Barillets d’environ 25 lbs, la
B | | £ . T
Barijllete d’environ § 1bs, (IB
dlacaisse), .. .. ..,
Boites de 1 b (3 dous. &
la caisse) la caisse . . .

0.08%

0.11%
9.50,
5.50

Ciment 2 raccommodage ‘‘Elastigum”
Liquide

Barils d'environ 40 gallons, le
14 barils d’environ 25 gallons,
loegallon. . . . « ., .. .., 09
Bidons de § gallons, le gallon. 1.00
Bidons d’'un gallon (1 dousz. &
la caisse) la calsse. . . . . 13.00

085

Ciment liquide “Everlastic” pour toiture

Barils d’environ 40 gallons, le .
gallon, . . . . ¢ o o o oo
14 barils d’environ 25 gallons,
legallon. . . . ... .. 075
Bidons de 5 gallons, le gellon. 0.85
Bidons d'un gallon (1 douz. &
la caisse) la caisse. . . . . 1050
Boites d'une chopine (2 douz.
& la caisse) la caisse. . . .

0.70

8,00

Huile & mouches “Creonocid”
Baril d’environ 40 gallons, lo

%g;llﬂld'envh'onﬂgtllou.lo
gellon . . . ¢ ¢ ¢ 0 0 s oo
Bidons de § et 10 galloms, le
“nm.....‘..".
Récipients de 1 gallon: (¥
douz. 3 1a caisse) la calsse 13.00
Récipients de 1 gallon (% douz.
4 la caisse) la caisse . . . .
Récipients de%g;llon (1 dous.
3 Ia caisse) Is calsss

0.65
0.70
0.80

700
9.00

Peinture &lastique “Everjet”:
Baril d’environ 40 gallons, le

%md’avéoih' .« oo ‘;
on. . . . . . . . L L

Bldomde&ethg&Mlo
gallon, . . .. ¢ o0 0. 095
Nécipienta de 1 gallon (1
douz. & la caisse) ia caisse, 12.00
Coualtar (raffiné) le baril, . . 1035
Coaltar (brut) le baril. , . . 9.00

0.80
0.85

VHERNIS
Le gallon

240
8.65

uenﬁu No 1, extra, en

® o o o o o o o o o 0 o

ll'auhlu.mbottul,gllon..

0.00%

Maritime Spar, BH. . .
Had Oi, BH. . . . . .
Gold Medal, BH. . . . ....
Wooonoooo'-o
Granitine Floor Finish. . .
C. 8un Vernish. . . . .
C.PC.DnaAmlpu .
C.PC. 8nnthorprrootFIoor
LV. Elastica, No 1. . . . .
IC, Elagtica, No 8. . . . .
LV. Elastica, Floor. . . . . .
ite Interior and Exte-
OFe o o o o &

Jamieson's Copaline. . . . , .

P.and L. No. 61. . . . . .
M-8 Marble-Ite Floor . ., . .
M-S Wiood-Var , . . . . . .
M-8 Durable Spar . . . . ..
M-S Finest Interior . . . . .

Elastic Interior. . . . . . .
Marnod. . « « ¢« v ¢ v o v .
Quick Aotion House. . . . . .

® 0 e o s 0 e e ¢ e s o

Kyanize Spar . .
Kyanize Cabinet B/ubhi.ng .
Kyenize Interior . , . . . ..
Luxeberry light: . . . . . .
Luxeberry granite. . . . .

l'.......

Luxeberry
Ra.muy'uUn!venal.....

“CD. Big 4" Floor . . ... .
Dougall Univarnish, clear . .
Dougall Transparent, spar . .
Dougall Transparent, floor . .
Copalite. . . . . . .« . . . .

PEINTURES PREPAREES

Eléphant, blanche . . . . .. .
Eléphant ocouleurs . , . . . .
B-H Anglaise, blanche . . . .
B-H Anglaise, couleurs . . ., .
BH a plancher , . . . . ..
B-H plancher-vestibule . . .
C-D Ton mat 3 murs, blanc .
C-D Ton at & murs, oouleurs
Crown Diamond, blanche . .
Crown Diamond, couleurs. . . .
Crowan Diamond, & plancher .. .
B-H Fresoonette, blanche . . .
B-H Fresconette, couleurs . .
Moore, ¢ouleurs, nuances . . .
Moore, couleurs, blanches . .
Moore, peinture de plancher .
Moore, Sani-flat . , . . . .
Jamieson’s Anchor . . .
CP.C. pure, blanche . . . .
CPL. pure, couleurs . .

6.03
8.84
4.09
4.50
4.80
4.65
4.80
4.50
4.40
538
438
438

3.78
435
5.08
487
487
5.78
5.23
3.4
440
3.65
5.64
8.1
5.15
4.85
4.85
478
4.90
5.63
.76
295
(Y
8.00
4.50
440
5.40
8.00
5.30
4.00

4.95
458
5.05
4.830
4.20
4.80
388
8.7¢

.4.80
.4.55

43
3.85
3.75

.4.80
.K.00

8.90
8.88
4.55
5.08
4.80

0.P.W. marque Canada, couleurs 4.50

Ramsay pure, blanche . , . .
Ramsay pure, ocouleurs . , .
Martin-8enour, 1009% blanche .
Martin-S8enour, 1009 couvleurs
Martin-Senour, Porc paint .
Martin-Senour, Newvene . . .
Senour, peinture & plancher .
Sherwln-Willhml, blanehe , .,
Sherwin-Williams, couleumm . .
Sherwin-Williams, 3 plancher .
Flat Tone, Blanche . . . . .
Flat Tone, couleurs . . ., . .
Lowe Bros., H. 8, blanche . .
Lowe Bros., H. 8., couleurs , .

490
4.65
.5.05
.4.80
4.80
8.75
4.20

.5.06
.4.80

4.20
3.85
3.75

.5.08
.4.80
. 480

3.80
.18
888
5.05
4.80

Maple Leaf, & plancher . . . 4.20

Pearcy, préparées, blanches . . 4.75

Pearcy, préparées, cvureurs . . 4.50
f. 0. b. Montréal, Toronto.

PRODUIT POUR ENLEVER LA PEIN
TURE ET LE VERNIS

Taxite, boite 1 gallon. . . . . $3.60
Vanigher, B. H. . . . . . . . 800
Camolf. . . . .. .... .. 860
Dougall Lingerwett. . . . 3.60
Takeoff. . . . .. ...... 860
OPW.Presto . . ... ... 400
Bolvo . . o, v v v ie .. 3.60
Varnoff . , . .... . 3.28
F.o.b. Montr#al, Taronto.
PEINTURES A L'EAU
Opalite, barils, 300 lbs, 0.13}

Opalite, kegs 100 lbs. . . . . 143

Opalite, paquets 1 gall., le pqt. 0.75
Opalite, paquéts 3, gall, le pqt. 0.40
Ramsay’s IDDAL White,300 lbs. 0.10§
Peintures & I'eau (par 100 ibs)
Paquets de 3 lbe. Blane Couleurs
Decotint, . . . . . 0.50 9.50
Ramsay’s PERFECTO 8.50 9.50
Coralite . . . . . . 9.50 9.50
BH Frescota 7.80 8.40
Muresco . . . . . . 9.00 10.30
Alabastine. . . . . 9.60 9.60
EMAILS (blancs) Gallon
Durelite, . . . . . ... ... 1780
Albagloss, CPLC. . . . . .. . 630
Email “Blanc”, B-H...... 8.00
Mooramel . . . . . o . 100
EmaﬂbhncDougdl ¢« ... 800
Vitralite. . . . . . . . .. . 9.00
Sunshine blanc. . . . . . . . 7.00
Jasperlac . . . .. ... .. B.00
Invincible., . . . . ... ... 690
Hillorest. . . . . . « . . . . 700
S8HELLAC
Blanc pur, gall. . . . ... 625 746
Orange pur, gall. . . . 600 6.90
Blano
XXX . a0 0O E O . . 0.18
XX .. 5 o 5 . 0,161}
e o e . 0.153
XC..... e 0 ue o s 0183
Japonsis . o o5 o aw v s 018
XXX Extra . . . 0000 .. 019
XX, grand . . . .. ....,. 017}
XICR............O.IQ
xmph'ea..-.....-..o.l“
XPress . .. ..0:00.... 014
Couleurs
NoB....:o.eoe,ees. 0133
No1.... o s 5 o s 018
NoLo oo ommesonen. 0128
No7........ iw w6 eow 0113
NolA......... e oo 0103
NolB.....:..¢000..., 000}
Faney . . « ¢ ¢ v 0o v 0o+« . . 015
Uom .. .. ¢ ¢t e oo .. 018}
Standard . . . .. .0 0.0 .. 013
Popular . v e s e we s 0104
Eeen . « ¢« « ¢ ¢ ¢ o 0 0.0 00, 009

Les lignes ci-dessus sont sujettes 2
an escompte au commerce pour la
vénte en quantité,
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Achetez des Fruits Secs Maintenant

Avant notre inventaire du 1¢r Fevrier et

Bénéficiez ainsi d’une réduction de prix avantageuse
a lacheteur

Certaines des marchandises annoncées sont a prix plus bas que ceux des producteurs ou
fabricants, ce qui permet aux acheteurs immédiats d’abaisser la moyenne de leurs prix de revient
et d’écouler les produits achetés alors que le marché était a la hausse.

Les prix réduits que nous vous coterons sur demande seront en vigueur jusqu’au 31 janvier

inclusivement, notre but étant de réduire notre stock avant la prise de notre inventaire, le ler

février procham

RAISINS DE CORINTHE—1919

Qualités excellentes pour faire des vins:
300 1bs., et en caisses de 80 livres.

RECOLTE 1920.

pour la vente au détail —- Marques Filiatras_Primrose.
Marque Atlas en caisses de 50 paquets de 1 livre.

RAISINS EPEPINES (Seeded)

Marque “Aro” et “Maltese Cross” 1919, 46/11 oz.
Marques “Griffin”, “Easter” et “Sun Maid” 1920, 36/15
RAISINS SANS PEPINS (Seedless)

Marques “Not-a-Seed Delmonte”, 1920, 36/11 oz.
" “Not-a-Seed” et “Sun Maid”, 1920, 48/16 “
Thompson Baker, 1919, boite de 25 livres.
Californie Nettoyé, 1919, ¢t 25 “
Thompson Baker, 1920, “ 26 o

MUSCATELS

2 couronnes 1920,
3

En barils de

Bofte de 25 livres.

1919, “ 26
4 L 1919, “ 2 ¢
3 “ Malaga, 1920, “w 22 ©
Duchess 1920, . 9p
3 couronnes, 1920, “o 22 “
4 L 1920, “« 26

SULTANAS
Marque “Sterling” 5 couronnes, boftes environ 30 livres.

VALENCES
Marque Rowley meilleur choix 1920, boites de 28 livres.

RAISINS DE TABLE 1920
Countess, Caisses de 20 paquets de 1 livre.

Duchess “ 20 “ 1 ¢
Duchess, Boltes 53 livres.
Empress &y 6k

Prix d’Occasion. Balance de Lot.

PRUNEAUX DE CALIFORNIE
RECOLTE 1919

Grandeurs 30/40—40/560 et 90/100 en boites de 25 lbs.
Prix excessivement bas.

RECOLTE. 1920
Assortiment complet de 20/30 & 90/100 en bts de 26 1bs.

FRUITS EVAPORES :—

Pommes Standard
Canadiennes 1920, en boltes de 25 livres,
Abricots Choix, 1920, en bottes de 25 livres.

Péches  “ 1919, 2%
Poires “ 1920, " 2%
FIGUES

4 couronnes, boftes de 9 livres (environ).

PELURES DE FRUITS

Citronelle—Citron-Orange, en boites de 10 livres.
Coupées et assorties, en caisses de 48 paquets de 1 1b.

NOIX

Noisettes 1919, en sacs de 160 livres (environ)
Tarragone 1920 100
Pecans 1920 < 120 “ s

Arachides (Peanuts) Jumbo, Bon Ton et G., sacs de
60 livres (environ).

Vous réaliserez de bons profits en achetant vos Fruits Secs immédiate-

ment. Nous vous offrons de réelles occasions.

o 38

PROFITEZ-EN, MESSIEURS LES MARCHANDS. ’
ECRIVEZ, TELEPHONEZ OU TELEGRAPHIEZ VOS COMMANDES A NOS FRAlS

LAPORTE, MARTIN, LIMITEE

Epiceries, Vins et Liqueurs en Gros.

584 RUE ST-PAUL OUEST, - -

. - MONTREAL

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,
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TRANSFERT DECALOUE VOUS NE POUVEZ VOUS PERMETTRE DE
RANSFERT UELLALUL NEGLIGER LES IMPORTANTS BENEFICES
; e SUPPLEMENTAIRES QUE VOUS OFFRE

=3 LE SIROP DE MATHIEU
3 AU GOUDRON ET A
i 'HUILE DE FOIE DE
4§ MORUE.
¥ Tout bon épicier peut faire de
1 ce POPULAIRE REMEDE con-
tre le rhume, une ligne accessoi-
re trés profitable e'il la tient bien
exposée pendant les froids de
I'hiver. La plupart de vos clients,
A une certaine &poque de I'hiver,
auront besoin d'un bon remade
recommandable contre le rhume
et sur chaque vente de Mathieu
il y a une excellente marge de
bénéfice.

WESTERN
ASSURANCE ' CO.
Feadbe en' 1851

> Inceidie, Assurances
w C’hh-:l-.'“ 1y
Chvfle of les Grives.
ACTIF, au-deld de. . $8,300,000.00
. Bureaa Principalt TORONTO

LA BANQUE D’EPARGNE DE LA CITE ET : s Profitez de ces bénéfices sup-

DU DISTRICT DE MONTREAL. I ool | Plémentaires — faites une com-
L'assemblée générale annuelle des actionmaires de : mande d’essai aujourd’hui.

cette banque aura lieu & son bureau principal, rue St-

o benotion aun sanports &1 étars snmuets <t 16 | | LA COMPAGNIE J. L. MATHIEU

lection des directeurs. PROPRIETAIRE
Par ordre du bureau de direction. ;
A.-P. LESPERANCE, SHERBROOKE, P. Q..
oo e Qérant-général.
dontréal le 12 février 1921. ¢

Stanway-Hutchins Limited
Thés " Cafeées

A. F. JONES & Co. AGENTS BPECIAUX POUR REINACHS NEPHEW & Co.
Colombo, Ceylan, T e etaree, Londres, Angleterre,
Thés et prodults d'Orlent. ~* Theés et Prodults Etrangers. Thés et Cafés.

Nous sollicitons les commandes d’importation’

Ainsi-que vos demandes pour mrchandises_dispopibles. Nous avons un
vaste stock bien assorti que nous sommes préts a vendre au cours du
marché.

18 RUE SAINT-ALEXIS - - . . - - MONTREAL.

v

ELASSE

Ilya .beaucoﬁp d’offres sous différents noms et marques, mais le nom n’en change pas le
gofit ni la nature. , . :

Conservez les marques fiables, et ne vous surchargez pas d’autres avant d’avoir vu nes
échantillons et prix de nos mélasses et sirops XXX Fancy Indian.

SMALL'S LIMITED, RAFFINEURS, MONTREAL, L. P. CADRIN, 116 Cbte de Ia Montagne, Québes
Distributeurs pour lo Cansds. Sous-agent pour Québec.

—_—— —

En Sorivant aux annonoeurs, ‘sl vous mentionnaz le “Prix Courant”, vous veus assures un meilieyr gervice.
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~ La Construction

COMO EST :

' Résidence $10,000, Propriétaire: D
M. Lindsay, 232 avenue Wilson, Mont-
réal, Architecte: G. M. Perry, Mont-
réal.’ Travaux a4 faire a la journée
gous- la direction de Nobert Martel,
St-Lazare. Plomberie et chauffage:
I.éon' Lauzon, St-Lazare. Le proprié-
taire serait intéressé A recevoir prix
et catalogue d’ameublements. -

DORVAL

. Agrandissement d'école. Propriétal-
re : Commission scolaire de la Pa
roisse de la Présentation de la Ste-
Vierge. Secrétaire trésorier: J. C. De-
cury, 18 rue St-Joseph. Architectes:
Cardinal & Beauchamp, 26 rue S8t-
Jacques Montréal.

FRASERVILLE

Agrandissement de I'Hopital 8t-Jo-
seph, $200,000. Propriétaires: Rév.
Soeurs de la Providence. Architecte:
P. Lévesque, 115 rue St-Jean, Québec.
Armoires, comptoirs et cloisons de
chambres de toilette: J. H. Gignac
Ltd., 142 rue Church, Québec, pour
$2,850.

LACHINE

Résidence et magasin $25,000 rue
Notre-Dame. Propriétaire et construc-
teur: J. Théoret, 46, 14éme avenue.
Architectes: Cardinal & Beauchamp,
26 rue St-Jacques, Montréal. Proprié-
taire recgoit soumissions pour plitra-
2e, peinture et tuiles,

L’ANNONCIATION

Ecole et résidence (4 ou 5 classes).
Secrétaire trésorier de la Commission
scolaire: C. Peclet. Propriétaire serait
intéressé & recevoir prix pour briques,
cimment, porteg et chassis. Pas de date
fixée pour le comniencement des tra-
VRUX.

MONTMORENCY (Village de)

Moulin & scie $8,000. Propriétaire
et constructeur: P. N. Mathieu. Fon-
dations en ciment. Construction en
briques et lambris. Chaudiéres non
cchetées.

MONTREAL

Ecole Dollard $10,000 (Travaux en
cours) rue St-Urbain, Tous travaux a
fairé 4 la journée. Pas de matériaux
requis. -

Magasin et bureau $10,000, Longue-
Pointe. Propriétaire : Canadian Na-
tional Rys, 411 rue Dorchester Ouest.
Les travaux actuellement en cours
sont faits sous la surveillance de W.
H. Stevenson.

Maison A appartements, rues Delo-
rimier et Sherbrooke. Propriétaire et
constructeur: J. E. Blais, 1108 rue
Kachel. Prix demandés immédiate-
arent pour tous matériaux.

Résidence double $16,000, avenue
Percival, Propriétaire: R. A. Outhet,
264 Cote du Beaver Hall. Architecte:
T. McLaren. Toiture: G. W. Reed &
Co. Lted, 37 rue St-Antoine. Contrats
4 accorder pour électricité, platrage
ct peinture.

Entrepdt rue Craig Ouest détruit
par le feu. Propriétaire: Succession

Brown, aux soins de Cradock Simp-

Simipson, 20 rue St-Jacques..Sera re-
construit sous peu.

Maison & appartements (6 guites)
§25,000, boulevard Décarie. N.D.G.

7

Propriétaire et constructeur: J. Ger-
sovitz, 1117 rue St-Urbain.. Architecte
J. E. Huot, 304 rue Université. Con-
trats & accorder pour é&lectricité, plé-
trage et fer ornemental. Plomberde et
chauffage : J, Becker, 1439 rue Bt-
Dominique. Peinture: M. Guilbault,
aux soins du propriétaire. Entrepre-
nenur général regoit prix pour plan-
chers en bois dur. .

-Entrepdt $14,500, 185 rue S8t-Paul
Ouest, Propriétaire: Séminaire de St-
Suipice, 66 rue Notre-Dame Ouest. Ar-
cintecte: D. J. Crighton, 851 avenug
Oxenden. Entrepreneur général:
Church Ross Co. Lted, 10 rue Cath-
cart.

Iéparations A4 résidence $2,000 ave-
nue¢ Marseille. Propriétaire et cons-
tructeur: A, Palardy, 99 rue Orléans,
Truvaux & faire & la journée par le
propriétaire qui achite les matériaux
suivant les besoins,

2 hangars $1,000. Propriétaire et
constructeur : Jos St-Pierre, 105 rue
St-Luc. Travaux 3 faire 3 la journée
par le propriétaire qui mchéte maté-
rinux suivant les besoins,

2 résidences de $6,500 chaque, ave-
nue Northcliffe, N.D.G. Propriétaire
Propriétaire et constructeur: O. La-
balle, 922 avenue Reine-Marie-Rose.
Tous travaux 3 faire 3 la journée par
le propriétaire qui demande prix sur
tous matériaux.

Résidence $5,000, 705 rue Dorion.
Propriétaire et constructeur: A. Mar-
sau, 782 rue Dorion. Architecte: L. R.
Montbriand, 230 rue St-André. Tous
truvaux & faire 4 la journée par le
constructeur qui demande prix pour
tous matériaux.

Réparations & entrepSt, rue Willlam.
Propriétaire : Laporte Martin Co. Ltd,
58 rue St-Paul Ouest. Architecte:
Jos. Sawyer, 407 rue Guy.

Magasin. Propriétaire: The Gay
Stores Lted, 230 rue BSte-Catherine
Onest. Un magasin de 5 cents 3 $1.00
sera ouvert vers le ler mai prochain.

OUTREMONT

13 résidences $45,000 avenue de
'Epée. Propriétaire et constructeur:
P. Guidazio, 824 avenue Champagneur,
Architecte: R. Gadbois, 2100 avenue
du Parc. Charpente: A. Cloutier, 600
rue Fabre. Toiture: J. Lamarche, 896
re Drolet. Electricité: J. J. Valois,
441 rue Durocher. Plomberie et chauf-
fage: Lalande & Dubeau, 1209 Ave
Van Horne. Plitrage: N. L. Legault,
2960 rue Christophe-Colomb. Peinture:
J. A. Taillefer, aux soins du construc-

teur.,
PARC ST-MICHEL

Résidences 'a I'étude. Propriétaire:
Chas.. Gagnon. Propriétaire a acheté
plisieurs terrains et doit batir au
printemps,

PHILIPSBURG EST

Eglise & I'étude. Propriétaire: Con-
grégation de la Paroisse. Les travaux
seront entrepris au printemps,

QUEBEC

Salle d’échantillons, 583 rue St-Jo-
seph. Propriétaire: 8. F. McKinnon &
Co. Représentant: B. E. Leclerk. Dé-
truite par un incendie. Pas de déci-
tion au sujet de la reconstruction,
Pertes: $3,000. -

REEDSDALE

Grange de Ben Seale, détruite par

un incendie. Pas de décision an sujet

de la reconstruction. Pertes: $7,000, .

RQCK ISLAND
Résidence $10,000. Progﬂétaim: No-
taire G. Duhamel. Architecte: J. W.
Grégoire, Edifice Casino, S8herbrooke.
S8T-GODFROL.

Ecole. B8ecrétaire trésorier de Ia
ccmmission scolaire: ‘Eug. Anglehart. .
Entrepreneur général : Edouard Au-
bert, Marcil, P. Q.

ST-HYACINTHE

Réparations A résidence $8,000.
Propriétaire: E. A. 8t-Jean, aux soins
de l'architecte. Architecte: G. R. Ri-
cher. Les travaux viennent de ocom-
mencer pour déblayer les débris du
bitiment récemment endommagé par
le feu. Le propriétaire va faire rebl-
tir immédiatement.

Réparations & résidence $10,000.
P'ropriétaire: 8. Cadorette, aux soins
de ('architecte. Architecte: G. R. Ri-
cher, 240 rue Girouard. Travaux doi-
vent commencer sous peu.

‘Magasin: The Gay Stores Lted, 230
rue S8te-Catherine Ouest, Montréal,
ont llintention d’ouvrir un magasin
de 5 cents 3 $1,00 vers le ler avril
prochain,

ST-PHILIPPE DE NERI

Grange et étable, $1,800. Proprié-
taire: Wilfrid Jean. Travaux & com-
mencer au printemps.

Ecole $1,600. SBecétaire trésorier de
la commission ecolaire: D. Dionme.
Soumissions seront demandées en fé-
vrier par le secrétaire trésorier.

Résidence. Propriétaire : Léon 8i-
rvis. Travaux commenceront probable-
ment au printemps, -

ST-VINCENT DE PAUL

Résidence (9 logements). Poprié-
taire: Notaire A. H. Clermont, 83 rue
Craig Ouest, Montréal. Entrepreneur
général:- E. Gascon, 3028 rue St-Hu-
bert, Montréal. Les soumissions re-
cues ont été jugées trop &levées. L'en-
trepreneur général a décidé d’acheter
tous les matériaux et de faire faire
tous les travaux & da journée. :

SHERBROOKE

Entrepdt $5,000. Propriétaire: Alex.
Aines & Sons Inc. 176 rue Wellington.
Entrepreneur général: E, D. Kelly, 12
rtue Ball, 40,000 pieds de bois, toiture
et plancher & acheter.

Hopital du Sacré-Coeur, 204 rue
Belvédére. Surintendant: Alfred Dion
71 rue Brokes, Laprairie. Briques
plastiques, bois, toiture, fournaise,
plomberie, planchers, quincaillerie et
ardoises non achetés, - 7

M"‘i"f; d’l}:y::»itaﬁon $8,000 voin des
ruee et Murray. Proprié-
taire et;‘g constructeur: yShe:-brooke
Construction Co., 30 rue St-Francois.
Secrétaire trésorier: Alfred Gendron,
30 rue St-Frangois. Les travaux com-
menceront au début du printemps.
Briques, bois, toiture,- fournaise,
plomberie, planchers et quincailerie
non achetés.

SOUTH DURHAM

Résidence $6,000, Propriétaire et
constructeur: Ph. Bénard, Route Ru-
rale No. 2. Architecte: Geo. Norris.
Travaux & faire 3 la journée.

i WESTMOUNT
_5 résidences $70,000, avenues Sunny-
side & Roslyn. Propriétaire et cons-
tructeur: Bremner Norvris & Co. Lted,
65 avenue du Colldge McGill, Mont-
réal. Contrats & acoorder pour tuiles .-
et fer galvanisé,
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‘Joitures Ciments.

"' " Couvertare - [

Peinture élastique

caoutchoutée
E au carbone

Everlastic, 3

Poeinturnes 9ndwsbueﬂ%.

Ciment liqulde

A toiture Elastigum

Ciment plastique
A raplécer.

Un des produits les plus populaires de Barrett est la Creonoid (Huile & mouches)

- Destructeur de poux et Pulverin & vaches. Les fermiers de tout le Dominion emploient

de grandes quantités de ce produit pendant la saison des mouches. Notre plan com-

porte une campagne de publicité intensive s’adressant aux fermiers pendant la saison

ou régne le fléau des mouches. Tenez-vous prét a tirer parti de cette demande qui sera
créée pour vous.

Creonoid (Huile a Mouches) Destructeur de
poux et Pulverin a vaches.

“J’économise de $30 a $50 par mois grace a I'em-
ploi de la Creonoid” écrit un fermier, “Gréce & son
emploi soir et matin, mes vaches ont pratiquement 24
heures de tranquillité et de confort... J'ai employé
la Creonoid depuis plus d’'un an dans ma laiterie et je
la trouve si supérieure a tout autre poison & mouches
qu’il n’y a pas de comparaison”.

La Creonoid est vendue préte a l'u-
sage. Elle ne demande ni mélange, ni di-
hution.

Ceci n’est qu’un cas parmi les milliers
de ceux ol la Creonoid a augmenté le ren-
dement du lait. Les experts prétendent

s_'"ﬂﬂﬁPEG

que les vaches donnent 259% plus de lait,
lorsqu’elles sont débarrassées du fléau des
mouches.

La Creonoid est un pulverin trés bon
marché et d’une efficacité extraordinaire
pour les chevaux et pour tout le bétail.

Elle est facile 4 appliquer aprés son
emploi les vaches se tiennent tranquilles
pendant la traite et elles doivent accuser
une augmentation en poids et en rende-
ment de lait.

La Creonoid se paye d’elle-méme plu
sieurs fois par l’augmentation des béné
fices de la ferme.

La Creonoid signifie plus de lait par
vache, plus d’oeufs par poule, plus de poids

. par pore.

VANCOUVER The -
ST. JOHN, N.B.

.

. UMITED

Elle est emballée dans des boites litho-
graphiées excessivement attrayantes dans
les dimensions suivantes: boites de 1 gal-
lon (12 a la caisse) ; boites de 5 gallons,
1/ barils et barils.

MONTREAL

Company S

=X

V2

> - e
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Renseignements de Québec

BUREAU D’ENREGISTREMENT DE QUEBEC

14

Déclaration—J. Ph. Cantin & Régistrateur, p 2213 St-Pierre,

Obligation—Rod. Roy & Dme Vve F'rs Blouin-Turcotte et al,
293 2-1-A-2, 2932-1-A-4, 2982-1-A-3 Palais.

Quittance des droits—Perc. du Revenu A& Dme N. D. L'Heu-
reux-Carpentier, 1632-1 St-Sauveur.

Quittance—The Royal Trust Co. re Succ. M. et Mme W. S,
Thomas.

Mariage—Philéas Myrand & Dlle A. Martel.

Avis—T. Q. Gandry et Lefaivre et Gagnon.

Vente—Cy. Tessier exc. test. de Dlle H. Defoy & Elz, Paquet
Enrg. 2133 St-Plerre. )

Jugement—Canadian Roofing Co. vs8 Lawrence Co.

Avis—Canadian Roofing Co. v8 Lawrence Co., 12 Notre-Dame
de Québec.

Testament—Louis Martel.

Déclaration—Dme Vve Ls Martel Renaud, p 986 St-Ambroise.

Quittance—Dme Vve Jean Beaumont & Alb. Falardeau.

Qu-ttance—Jos. Rhéaume 3 Jos. Aud. Auclair. '

Ren. d’oblig.—Michel Breton & L. Eug. Barry, esqté, 3214,
3215, 3216, 8217, p N E 3415, p 3416 St-Jean.

Quittance—Archi Simons & Dme Nich. Flenung, 229, 205 St-
Dunstan.

Quittante—Succ, Archi Simons & Nich. L. Flening, 228 et 230
St-Dunstan.

Ventel—bs Joseph Drouin & Jos. Ant. Doré, p O 2375 Cham-
plain.

Quittance—Cléoph. Morency & Jos. Bédard.

Vente—Dme W. J. Jordan-McKee jr & Dme Vve Wm. McKee-
Dacres, 1-2 ind, p 70 Stoneham.

Obligation—L, Gord McMartin & Ant. Christenson, 1-2 O 16
Stoneham.

Vente—N. Alain et al & Adolphe Fiset, p 627, p 464 Anc.
Lorette.

Quittance—Dme Vve Plerre Gauvin & Dme Vve Jos. P. F.
Lepine. .

Quittance—Jos. Thibault & Jacques Savard.

Quittance—Dlle Ad. Constantin & J. Herm, Talbot.

Quittance—L. Garzia & Claude Barron.

Accord—Les Dames Ursulines & 1I’Action Sociale Catholique,
2724, 2726 St-Louis.

Vente—Ls J. D. Marquis & G. E. Marquis,

. Montcalm.
Gar.LBy}),—-A. Ulric Bégin & Banque d'Hochelaga, 2733 St-
uis,

Bail—Edm. L'Heureux & Chs Buller, 687 St-Ambroise.
Vente—The Queen City Realty Co. & Dr Arch. Paquet, 46-10,
11, 12, 13, 14 et p 16 N.-D. de Québec.
Vente—Geo. Chateauvert & Dlle N. Conville,

' Montcalm.

Jugement—Succ, Alexandre Lemoine.

Jugement—Succ, Dme Vve Alex. Lemoine-Massue.

Quittance—S. Jos. Myrand.

Quittance—Succ. Ph. Huot & Louis Leclerc, N. P.

Vente—Edouard Simard & Ach. Morin, 819 St-Sauveur.

Vente—Geo. Marcoux & Red Lachance, 19056 St-Sauveur.

Vente—Dme Jos. Gagnon & Ferd. Rondeau, 2098-135 St-
‘Sauveur. -

Obligation—Omer Emond & Dame J. Art. Gosselin, 1891 St-

Sauveur.

Obligation—Red Lachance & E. Lachance, 1905 St-Sauveur.

Obligation—Louis Bolduc & Dme Jos. Auclair, 1-2 S. O, 818,
p 817 St-Sauveur,

Quittance—L. A. Cantin & Omer Emond.

Quittance—Dme M. L. Renaud & Ls Bolduc.

Quittance—Dme Alf. Lamontagne & J. E. Lachance,

Avis—J. Edm. Lachance & Régistrateur, 3056 St-Roch.

Vente—M. et ‘Mme L. A. Carrier & Col. Henri Desriviéres,
2668-8 et p 13 St-Louis.

Titre nouvel—Onés. Lagacé A& Rob, Ritchie, 126 Notre-Dame
de Québec.

Obligation—A. Ul. Bégin & Rioux et Pettigrew, 2733 St-Louis.

Quittance—Jean Bte Giroux & M. A. Giroux.

Vente—P. Destroimaisons & Alf. Bergeron et al, 4381, 37
Montcalm. .

Vente—Daniel ‘Cream & Ludg. Bastien et al, 981, 971, 982,

: 680 St-Roch,

Quittance—Louis Careau & Prud. Destroimaigons.

Quittance—Alf. A. Roy & Jean Guillot.

Vente—Le Parc Richelieu Ltée & J. Bte Boutet, 250, 47 et 48

Charlesbourg. .

1-2 ind. 4381-9

3945-421 2-3

Vente—Le Parc Richelleu Ltée & Irénée Cantin, 251, 47
Charlesbourg.

Obligation—Dme Julie Noel de Tilly & Mgr J. C. Arsenault,
609-627 St-Roch Nord.

Testament—Dme Maria Morrin.

Déclaration—J, H. Mowbray-Chapman, 2846-B-A Palais.

Mariage—William Coulson & Dlle Mary R. Peters.

Vente—Succ, Major -John Ed. Rile yA The Donacona Paper
Co. Ltd., rg 9-Ta Stbneham.

Vente—Munic. Comté de Québec & Osias Lacroix, 103 St-Am-
broise, 63 286 St-Dunstan.

Vente—Osias ‘Lacroix ‘& Napoléon Gourdeau et al, 284, 285,
288, 63, 286 St-Dunstan. : .

Quittance—Dme Vve F. X. Valée & Jos, Hamel.

" Déclaration—Dme Vve A. Doré-Couture & Régistrateur, 1308

St-Sauveur, 46-1 St-Félix. :

M, levée—Percepteur du Revenu & Succ. A.. Doré, 1303 St-
Sauveur, 456-1 St-Félix. .

Vente—Montcalm Land Co. & J. B. Richard, 41, 65, 66, 67, 68,
69;. 40-1056 N.-D. de Québec.

Vente—The Quebec Land Co. & Cyrille Blouin, 509, 134 8t-
Roch Nord. .

" Vente—Prosp. Et. Roy & Cam, Jos. Lockwell, 2148 N.-D. de

Québec.
Venta—lggrmon Leebling & Jos. Ant. Smith, 147-52 N.-D, de
uébec. .
Titre nouvel—Alex. Soucy & The Quebec Land Co., 483 St-
Roch Nord.

Quit. part.—Dme Arth. Frederick & Ant. C. Taschereau,

Quittance—The Quebec Land Co. & J. Alph. Drolet.

Quittance—The Quebec Land Co. & Ed. Bouchard.

Quittance—The Quebec Land Co. & Alf. Eug. Marois.

Quittance—The Quebec Land Co. & Paul Lavole.

Bail—J. H. Paquet 3 Dme Art. Tremblay, p. 4096a p. 4093
Montcaim. . ,

Donation—Dile Célestine Légaré, 21-23 N.-D. de Québec.

Quittance—Fort. Coté et al 3 Laugi Carzia.

Quittance—Dlle Marie Gaboury.et al 3 G. Em. Gaboury.

Quittance—J. Ad. Dubé & Claude Barron.

Vente—J.-B. Jinchereau & Ovila Martin, p. 387, 388, 889 St-
Roch. ‘

M. levée—La Banque Nationlale & J. B. Jinchereau.

Quittance part.—Succ. L. D, Morin & Sergius Dufault.

Quitt. des droits—Percepteur du Revenu 4 Succ. Jean Amé-
dée Robert. '

Vente—Wilbrod Dussault & Moise Careau, p. 8. 3882 Mont-
calm. -

Vente—Dlle Hermine Darveau & Geo. Richard, 418 6t-Sau-
veur.

Quittance—Ern. Duval & Dlle Hermine Darveau.

Accord—Ephrem Foisie et al & John M. Forbes, rang 7 } N.
27 et 28 rang 83 S. 27 et 28 Dubnisson.

Accord—Julien F. House & John M. Forbes, rang 8 p. 36, 37
et 38, Dubuisson.

Obligation—P. N. Tessier & Soc. Préts & Placements de
Québec, 3834, 3830, 3830, 3835 Montcalm,

Accord et cession—La Cité de Québec & The Quebec Land
Co., 509-p. 711, p. 797, 798, 799, 500, 801, 802; 508-376,
509-776, 796 etc, etc., St-Roch Nord.

Testament—Dme Jean Langlois-Drolet, 1296 St-Sauveur.

Déclaration—Philéas Langlois et al, 1296 St-Sauveur.

Quittance—Percepteur du Revenu & Succ. Dme Jean Lan-

glois Drolet, 1296 St-Sauveur.

Vente—Dme Vve Ol. Plamondon et al & Arthur Picard, 2018
St-Sauveur.

Quittance—Caisse Pop., N.-D. du Chemin & Alex. Tremblay.

M. levée — Dme Vve Félix Laliberté 3 Dme Vve Adélard
Tanguay.

Vente—Jos Savard & Jos. Savard, p. 327 St-Ambroise.

Subrogation—Dme Jos Dusseault & Fr. Byrme, 509 P. E. 81
et 82 St-Roch Nord. >

Vente—John Murphy & The National Cart. & Sup. Co. Itd,
rang 4-11a rang 3% N. 12 Stoneham.

Obligation—L. J. Bélanger & C. F. X. Villeneuve, p. 174 Ste-
Foy.

Ohliga.g;on—Alf. Boivin & C. F. X. Villeneuve, 2346-147 et 148
8t-Sauveur.

Vente—Patrick McGrath & La Corp. des Eudistes. Prov. Qué-
bec, p. N. 279 Charlesbourg.

Obligation—Philéas Durand & Dme Fre Falardeau, p. 26
Stoneham.

Vente—Moise Jolicoeur et al 3 J. C. Bélanger, 321-36 St-
Gérard.

Mariage—Raoul Barbeau & Dille Rose A. Auclair.

" Quittance—Chs Dorion & Elz. Renaud.
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Nous avons &té en correspondance avec la plupart des
manufacturiers qui nous approvisionnent et nous avons ob-
tenu leur opinion au sujet des changements de prix possibles.
La: plupart d’entre eux sont d’avis que, par suite de la rareté
des lignes courantes, il semble qu'il ne doive pas y avoir de
diminutions sérieuses. Nous avons fait un relevé de cette
correspondance: environ 60% nous ont dit qu'il n'y aurait
pas de changements avant quelque temps; quelques-uns
nous ont annoncé des prix réduits, et environ 10% ont aug-
menté leurs prix. Les réductions n’atteignent pas 5% en
moyenne et l'item le plus important consiste dans les pro-
duits en fil de fer.

8i les prévisions contenues dans cette correspondance se
réalisent telles qu'elles sont prédites, le quincaillier et le
marchand général qui vend de la quincaillerie n'ont guére de
motif de s’alarmer. et notre conviction sincére est que le mar-
chand qui tient son stock bien assorti, de fagon a avoir les
marchandises pour approvisionner ses clients, sera en bien

. meilleur posture que le marchand qui reste dépourvu en atten-

dant au lendemain pour acheter meilleur marché. Ce dernicn:
restera sans marchandises, et par suite probablement aussi
sans affaires.

Telles sont nos vues et c’est 13 la méthode que nou
suivons nous-mémes. :

LEWIS BROS., Limited

MONTREAL.

ﬁnwﬁm&mmu“Pﬁxmmnt".mvouiammunmo;ﬁl'u;m'
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Encouragez 1'i ndustrle du pays

M. PEpicier, étes-vous au courant du fait que chaque boite

D’ALIMENTS MARINS BRUNSWICK

que vous vendez contribue a tenir occupées les usmes Canadiennes?

CHAQUE DOLLAR DEPENSE pour des produits Canadiens, signifie le maintien en
mouvement des rouages de notre industrie et de I'emploi pour nos compatriotes, tout en -
conservant I'argent en circulation en Canada.

Ils sont le comble de la perfection dans le commerce des poiSséns en conserve

Les Canadiens d’un océan a I'autre achetent la marqne Brunmck.

En vendez-vous?

CONNORS BROS., LTD

BLACK'S HARBOR N.B.

Paplers Peints STAUNTON

Tous nos moddles sont en 22 pouces de large. Cette uni-
formité idéale de largeur permet un bien meilleur développe-
ment des dessins de sorte que ces paplers excellent par leurs
qualités attrayantes, qu'ils se vendent plus rapldement et inci-
tent beautoup plus de gens A retapisser leur demeure,

Nouveaux dessins & effets de cretonne, d’indienne, de tapis-
sorle, de rayures ou unis dans une variété extraordinaire de
beauté exquise. Toutes les qualités de paplers peints sont re-
présentées depuls les articles les melllour marché jusqu’sux
spécialités du plus bean choix. Bordures droftes ou découpées,
dang toutes les dernldres mouveautés.

LES PAPIERS “SEMI-ROGNES” de BTAUNTON. La l-

| ikire: i e paphors 4ok poetiail et sche: ix! ot inan MONSIEUR L’EPICIER :—

stlsvis rits aw'en frappaxt is berd @5 roulesn our da tabis, lale- " Vous avez droit & un profit qui vous permette de

sant lo papler exactement et parfaitement rogné, Ces paplers vivre.
épargnent du tomps et du travall, sont faclleo & poser et sup- S1 vous recommandez et étal
ez les Féves au Lard,
lv:lnh' Is moitl§ des ennuls qui accompagnent ordinairement cuites au four de Heinz, vous vous aessures ce profit,
pose du papler. parce que:—
' ) Le prix établi, a
Nous vous Invitons cordialement & correspondre avec nous. P “’ uﬂlét;%g;{giﬁl:&!x

L’unonce constante vous assure

STAUNTONS LIMITED LA DEMANDE

La qualité vous assure

FABRICANTS DE PAPIERS-PEINTS ‘ b UNf CLIENTELE SATISFAITE
emandes & notre Représentant nos livrets en fran.
TORONTO cals et nos pancartes d’annonces.
Salles de ventes & Montréal: Chambre No 810 FAITES EN ‘CANADA, PAR DES CANADIENS
«  Edifice Mappin & Webb, 10 rue Vietoria. . ' :
LEAMINGT
D. D. McARTHUR. “l Jl HEINZ co') CANADA‘.)N'

| 10 Place &’Youville, Montréal. _

. B Sorivant aux annonoeurs, sl vous mentionnez lo “Prix Cowant”, vous vous assure wn niallleiis saivisa. ”'
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Renseignements de Sherbrooke

ENREGISTREMENTS AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
DE LA DIVISION DE SHERBROOKE

pendant la semaine finissant le 15 janvier 1921,

ACTES DE VENTE

Joseph & William Yates & H. W: Beaudreau, lot 5¢, rang 4,
Ascot. Pnix $1,300 payés.

Théodore Rondeau & J. A. Gamache, lot 899-49 quartier Est.
Prix $300. payés.

Omer Poulin & Hector Pouliot part lot 64 Village de Comp-
ton. Prix $300 payés.

N. Valley & Willlam Brault, lots 899-157-19, 18, 17, 16, 15,
14 & 13, quartier Est, Prix $1.00 payé.

Dame Hugh Connor 3 J. D. Bélisle lot 729-158 quartier Est.
Prix $1.00 payé.

Dame G. R. Odell et al. s-qual. & Delle Agnés T. Odell, droits
a4 partie du lot 249 quartier Centre. Prix $8,500;
$1.000 payées, :

J. T. Therriault & Wilfrid Dussault lot 896-10 quartier Est.
Prix $1,200, $250 payés.

Ludger Forest & Alphonse Lecours, lots 733-113 & 114 quar-
tier Est. Prix $1,650 payés.

W. A. Hale, &s-qual.,, 3 Alexander Bressette, lot 856 quartier
Nord. Prix $2,700; $500 payés.

T. T. Délisle 3 Melle Lillie Fréchette, lots 16b-1 & 2 rang 9
Ascot. Prix $400. payés.

Thomas H. Vear & Adé&lard Verville, part lot 311 Orford:
Prix $850; $300 payés.

HYPOTHEQUES

Dame Ludger Coderre & F. X. E. Coderre pour $500 affec-
_ tant lot 218 Orford.

Joseph Trépanier 3 Amédée Cloutier pour $1,000 affectant
lot 1469-8 & } O. lot 1469-7 quartier Sud.

Théodore Bilodeau 3 J. A. Charest & al pour $800. affectant
lot 7-387 quartier Sud.

A. D. Désilets & L. N. Audet pour $1500. affectant part lot
4, quartier sud.

M. A. Sarnasin & Ivan Crochovick pour $1,500 affectant lot
299-73 Lennoxville.

Paul Couture & Omer Couture, &s-qual. et al pour $3,000 af-
fectant lot 25¢c et part 25b rang 3 Ascot.

Alfred Bolduc 4 Dame L. H. Boucher pour $1,000 affectant
lot 55, village de Compton.

Charles Maillé & Melle F. C. Tétu et al pour $1,000 affec-
tant lots 93a, 94a & part 110a quartier Est.

J. 0. Royer & J. A. Leblanc pour $1500 affectant part olt
64a quartier Est.

Napoléon Bibeau & Philias Lanctdt pour $3,300 affectant
lots 21a, 22a et 22f, rang 4, Ascot.

G. N. Provencal & Melle E, C. Tétu & al. pour $400 affectant
lot 899-96 quartier Est.

Alphonse Chaput & Mlle E. C. Tétu et al pour $1000 affec-
tant part lot 23c rang 6 Ascot.

Pierre Laflamme & Louis Joncas pour $4,500 affectant lot
1469-14 et part 1469-15 quartier Sud.

DECHARGES

Alfred Dumais @ Olivier Arguin de I'hypothéque du 11 dé-
cembre 1916. .

Dame A. W. Blue et al és-qual. & Succession Walter Blue
de 'hypothéque du 17 octobre 1901.

Cyprien Desruisseaux & Abraham Schnapp de I’hypothéque
du 9 mars 1920, )

Onas Gagnon & Ephrem Gadbois de' I'hypothdque du 24
juillet 1920.

Dame D. M. Grainger & Gregory Jones de I'hypothéque du
22 juin 1920.

Dame F. A. Baldwin & Succession Walter Blue de 0’hypo-
théque du 12 septembre 1906.

William Alexander & F. E. Danforth et al de I'hypothéque
du 13 juin 1918.

0. A. Bégin & Cyprien Desruisseaux de I'hypothéque du 7
décembre 1920,

Dame Léon Coté 3 Rosaire Coté de I'hypothdque du 12 jan-
vier 1918.

Henri Couture a& Paul Couture de «l'hypoth(!que du 13 sep-
tembre 1920.

Louis Joncas & Pierre Laflamme de I'hypothdque du 12 avril
1920.

ACTES DIVERS

Testament et codicile de feu le Dr J. O. Camirand, avec
transmission affectant les lots 720-49, 50, 51, 66, 67 &
68 quartier Est, et lots 111, 112, 113 & 110a Orford, 1é-
gufs A ses deux enfants. Regu du Percepteur du Re-
venu Provincial déclarant les droits payés sur la suc-
cession de feu le Dr J. O. Camirand.

Contrat et engagement entre la Cité de Sherbrooke et Julius
Kayser & Company Limited affeotant part lot 259 quar-
tier Centre. ! .

Donation par Gregory Jones & Williams John Jones du lot
424-3 quartier Est. i

Transfert par Alphonse Lecours 3 Ludger Forest de $1300
dd par Joseph Neveu, :

Transfert par Alphonse Rousseau a S. J. Caron de $1500
dis par Arthur Bélisle et garantis par le lot 7-183 quar-
tier Sud.

Constitution de rente par Napoléon Veilleux & Dame Louis
Veilleux (aujourd’hui Mme Siméon Gilbert) affectant
lots 28 & 27¢ rang 9 Asocot.

0

Ventes par les Shérifs de la Province

BEDFORD

Harry B. Stewart vs Joseph Laferridre. Vente & la porte
de 1'église de la paroisse de St-Cajetan de Potton & Manson-
ville, le 29 janvier 1921, & 2 heures de l'apras-midi,

MONTREAL

Adolphe Plerre Ritchot vs Narcisse Ménard. Vente au
bureau du Shérif de Montréal, le 17 février 1921, A 10 heures
du matin.

La Société d’Administration Générale ve Dame Julia
Anne Bourdage. Vente au bureau du Shérif, le 27 janvier
1921, & midi. '

Dlle Maria Faubert vs Joseph Courtemanche. Vente au
bureau du Shérif, le 27 janvier 1921, & 10 heures du matin.

Arthur Augrignon vs J, Pierre Arcade Carmel. Vente au
bureau du Shérif de Montréal, le 27 janvier 1921, & 11 heures
du matin. : :

QUEBEC

Roch Dussault vs8 John W. M. Wallace. Vente au bureau

du Shérif de Québec, le 18 février 1921, & 10 heures du matin,
RICHELIEU

Edmond Brossard vs Euphémie alias Phébée Morache.

Vente & la porte de 1'église paroissiale de St-Pierre de Sorel,

en la cité de Sorel, le 15 février 1921, & 10 heures du matin.

ROBERVAL

Ernest Tremblay vs Emile Tremblay. Vente & la porte
de 1'église de la paroise de St-Henrl de Talillon, le 27 janvier
1921, & 1 heure de I'aprés-midi.

Alfred Fortin vs Roger Laroche. Vente & la porte de
I'église de la paroisse de St-Louis de Chambord, le 26 jan-
vier 1921, & 1 heure de l'aprés-midi.

TERREBONNE

Hormidas ‘Legault v8 Dame Emma Burroughs. Vente 2
la porte de I'église de la paroisse de St-André d’Argenteut],
le 16 février 1921, & 2 heures de l'aprés-midi.

TROIS-RIVIERES

Joseph Bailly et al vs Télesphore Bouchard. Vente & la
porte de 1'église de Ste-Marie-Madeleine, du Cap de la Made-
leine, le 16 février 1921, & 10 heures du matin.

o

LOI LACOMBE

Patron

Montreal Tramways Co.
Dupuis & Fréres Ltée.

Georges Martin & Co.

The Borden Farm Products Co.
Adglard Lang.

G. QGalibert & Sons.

Fraser Brace & Co. Ltd.

Déposant
(‘airo, B.
Desroches, J. Albert,
Martin, Georges,
McKay, H.
Ouellette, Barthélemi,
Provencher, W.
Simard, 8. J.



62

LE PRIX COURANT, vendredi 21 janvier 1921

Vol. XXXIV:-=<No 8

Renseignements des Trois-Rivieres

BURmU D’ENREGISTREMENT. — CITE ET DISTRICT
Des TROIS-RIVIERES

Semaline du 5 au 12 janvier.

Vente—Dame C. E. Caron & Edm. Doucet.

Vente—Dame C. E. Caron. A Armand Pothier,

Vente—Dame Elizée Buisson & J. Drolet et J. Carrier.

Vente—Evariste Leclerc & Achille Pratte.

Obligation—Vve Jules Bouchard & Arthur Savole.

Quittance—Plerre Grenfer & Omer Pronovost.

Quittance—J. H. Desaulniers & Emile Villemure.

Quittance—Nap, et J, H. Tanguay & Vve Jules Bouchard.

Quittance—Adolphe Hould & Joseph Hould.

Quittance—F. X. Lambert & Joseph St-Onge.

Obligation et tramsport—Dame Vve L. Beauchesne & abbé
Delphis Desroches et al.

Vente—A. E. Giullemette & Urbain Boulanger et al.

Vente—Albert Dechéne & De Charette et frére.

Vente—Laurendeau Abran & Adélard Doucet.

Vente—Wellie Paquin & J. Armand St-Pierre,

Vente—Elzéar Héroux & Hermile Hélinas.

Obligation—P. C. Neault & Honoré Demers.

Obligation—Omer Fortier & P. A. Gouin.

Quittance—Alfred Bournival & Sergius Bourassa.

Quittance partielle—Alph. Bellemare & Ars3ne Bellemare.

Quittance de rente—C. J, N. Teasdale et al & Norman Labelle.

Quittance—C, B. Mofrrissette & Chs. Ed. Hamelin. -

Donation—Ernest Fleury & Dame Mélina Rouette.

Déclaration sociale—P. Pellerin & Cle.

Déclaration sociale—The Three Rivers Brass Fonndry.

Mainlevée—Corp, Shaw, Falls et al. & Joseph Buisson.

Jugements_: COUR DE CIRCUIT.

Rodolphe Hamel vs. Raoul Perron, Trois-Rividres, $27.00.

Rodolphe Hamel vs Wilfrid Morin, Trois-Riviéres, $8.50.

Rodolphe Hamel vs Jos. Brouillet, Trois-Rividres, $36.00.

J. Arthur Bourassa vs Emile Gaudette, Shawinigan Falls,
$44 49,

J. Arthur Bourassa vs Théophile Noel, Shawinigan Falls,
$68.22.

Antonio Desruisseaux vs Omer Fortier, Trols-Rlvieres, $14.13.

Antonio Desruisseaux vs Joseph Lacerte; Trois-Rividres, $4.92.

Antonio Desruisseaux vs Henri Boisvert, Trois-Rividres,
$6.69.

Polycarpe .Lambert vs John Gosselin Trois-Rividres, $3.20.

Rensei gnoments de Sherbrooke

ENREGISTREMENT AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
DE LA DIVISION DE SHERBROOKE :

pendant la semaine finissant le 8 janvier 1921, .-

-

ACTES DE VENTE
N. N. Valley & Antonio Paris, lot 899-42 quartier Est. Prix
1.00 payé.

A. C. Bissell et al. & Francois Bergeron, ¥ 0 lot 634 Orford
Prix $364, payés.

Victor et Wilfrid Coté & Ferdinand COté, lots 729-160, 161,
162, 163, 164, 165, 166, 167, 168, 169, 170, 171, 172, 188,
189, 190, 191, 192, 193, 194, 195, 196 quartier Est. Prix

~ $1.00 payé.

W. D. Parent et al. & Rév. J. A, Parent, ¥, indivise du lot 329
quartier Nord. Prix $500 payés.

Coddre fils Limitée & Rodolphe Langis, lpts 1639-82 et 83

- quartier Sud. Prix $2,400 pays.

HYPOTHEQUES

Ferdinand COté & Alphonse Lacroix pour $1,000, atfectant
lots 729-160, 161, 162, 163, 164, 165, 166, 167, 168, 169, 170,
171, 172, 188, 189, 190 191, 192, 193, 194 195, 196 quartier
Est.

Succession Clark Gordon & Succession J. S, Mitchell pour

$6,000 affectant partie lots 1242-1 et 2 quartier Sud.

Rév. J. A. Parent & Ignace Croteau pour $2,000 affectant lot
329 quartier Nord.

Renseignements d'Arthabaska

ACTES ENRBGISTRES AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
D’ARTHABASKA

du 20 au 26 décembre 1920.
D’ARTHABASKA.

Résiliation de ventes par La Cie de Machinerie de Warwick
et al, ¥; n.e. 71, Warwick.

Obligation Omer. Allaire et al, & Honoré Lunoan. 186 et 186,
Ste-Héldne, $1,300.

Vente—Jacob Lefebvre 4 Willie Luneau et al, 372 Sto-Hélbn&
$160, payées.

Vente—Robert Latulippe ‘& .. Alphonse Fréchette, N et 4,
Princeville, $6,000, $2,000 a /c.

Vente—Alphonse Fréchette. i Philias Latullppo, 248 ot. ‘p.o.
250, Princeville, $7,000; $4,000 a/c. . '
Vente A réméré—Antonio. Rheault :d ‘Germain 8t~Pierre, po.

411 et 412, Bulstrode, $1,300.
Obligation—Edmondg ° Lanalois A, Mme M, Bel:émh'a Blala,
666, Warwick, $1,000.-
Hypothéque—J. R. Hamel a Klrouac & Flls, 109-110; War-
-wick, $4,000. Y
Vente—Albert Pratte a Joseph Vincent, p 308 et p, 309
Bulstrode, $2,760, payées. ... . s ghive
Vente—Joseph Vlncent a Wlme Massé p. 380 Bulstrode,
$100, payées. . . G N )
o ) .
DU 27 AU 31 DECEMBRE 1920. .
Mariage—Arthur Talbot et 'Mme Célanire Clontier, aépara-
tion de biens. ‘
Testament—Mme Maie, Courtois & Joseph Pothier, % ind. 35,
Ste-Victoire,
Oblig;t(l’g:——Arthur Riyard 3 Emile Rivard, 471, Bulstrode,
Mariage—Adélard Blanchet et Mme Emm Berthlanme, 86~
paration de biens.
Vente—Athanase Gagnon & Napoléon Gagnon,
166, St-Paul, $2,000, $1,100 ajc. -
Testament—Onésime Lallfer & Mme Mme. Mary Lavigne, 58,‘&-
Paul et 36, 37 et 38, de 88, St-Josaph de Lévls

..... ¥ !

0 e O

DU 3 Ad 8 JANVIER 1921 .

Ma‘rlage—Uzéric Houle h Mlle Rosa Champoux. séparauon
+ de biens,. - i
Testament—L&on Hébert k Mme Delphlne Déeﬂets.

Horton, etc. .

193

Vente—Michel Bergeron h Almé Bergeron, p. 1 ot 8 Salnt-

-0
.du 10 au 15, jenvier-1921. .. .. .-

Testgment—Mme Clarisse Ledladre 2 Georges Chouinard,
ind, p. 53, St-Paul. e :
Vente—Akxa.ndre ,Giroux & Emile Glroux, P- 2&2,et autnes.
Tingwick, $9050. -—83000. 8/e. . .

Vente—Allexandre-Giroux & Irénée Glroux, 253 et aua'es,
Tingwick, $10,050—$4000. a/c. .. . .

Vente—Faida Biron 3 Joseph Spénard, p. 246m et 246,
Arthabaskaville, $200.—payées.

Vente—West Olney a Albert Martin, 845 et 846, Tingwick,
$1000.—3$400, a/c.’

Vente—Wgst Olney & Philippe Plourde 749, Tingwick $1000

—payées

Vente—Ferdinand Fortler a Adélard Bouffard, 31 a 34 gt
25, Ste-Hélene, $7300.—$2500. a/c.

Vent:e—Clgev;s Banl 2 Joseph Filiop, p. 128, St.e-Héléne..MOQ.
—pay

Licitation—Mme .Gilberte Verville et al. & Eerdmnnd Oar;ti,n,

' 439, Warwick, $6300.—$2500. a/c.
Vente—Ernest Fréchette 3 Alfred Arsenault, 770 et 771,

Tingwick, $500.—payées.

Vente—Mme  Rosie Roberge a M]le Hortense Brnnel‘le, 112
et 113, Arthabaskaville, $1500.—$200. a/ec,

Vente—'Vlctorie.n Labelle @ Ephrem Lemieux, ﬂls, 2 P 246,
Arthabaskaville, $375.—payées.

Obligation—Calixte Constantineau a Philémon Desooteaux,
D. 447 et 448, Bulstrode, $600.

Vente—L. N. Boisdlair & Wilfri@ Pépin, p. 15¢ et autres,
Stanfold, $300.—payées.

156 ?t p ,n..q.,

i
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- L’approvisionnement de lait pour la famille

st entre vos mains M. |'Epicier .

La publicité Carnation fait connaitre au public les avantages qu'il
a A employer le lait éva.poré et & l'acheter chez vous—le Laitier
VIodeme
L’occasion de profiter de la demande croissante de Lait Carnation
ne devrait pas étre négligée.

Joignez votre magasin A cette campagne — dites & vos clients que vous avez'en
:t;)ck le Lait Carnation — exposez les boltes et les tableaux-annonces sur votre comp-
ofr.

Le matériel de publicité Carnation est gratult_ Demandez & notre représentant ou
écrivez pour avoir un des articles suivants:

Suggestions pour aménagement de vitrine — Carton géant Carnation — Découpé
de comptoir — Etagdre & comptoir — Livre de recettes — Histoire de Carnation —

" Banderolles ou pancartes Carnation.

Adresse—CARNATION MILK PRODUCTS CO., Limited, Aylmer, Ontario.
Rappelez-vous que votre fournisseur de gros pecut vous approvisionner.

/

Lait [@% Carnation

“De vaches bien nourries” I/ étiquette est rouge et blanche,

LISTE DE PRIX AUX MARCHANDS
| DU TABAC

J.W. BOISVERT

ST-BONIFACE, P. Q.
(15 décembre 1920)

No 25, en paquets de 1 Ib.. $0.62 la lb.

No 30, 11b. et 1/2 Ib. 0.65

o 5, “ . et 1/ . 067 « . 1.
No 40, “ 1 lb let ]/: lb. 075 I La farine préparée de Brodie XXX satis-
No 40, s 1/7 b . 090 “ ' - .
No 40, - 112 b . oo « || | fera votre clienttle et lul donnera en méme
No 50, " 11b. et 1 b. 080 * temps la meilleure valeur pour la moindre dé- -
No 50, i 1/8 Ib. . .097 « Il { pense. '
go 60, A %/l;» lgt 1/2 Ib. (l)sg ®© i ,

o 60, “ 0 “ . - e
No8, “  1etlflb. 100 “ Brodie & Harvie, Limited
No 80, # 1/5 1/10 Ib. 115 “ .
No 100, 1,Y%etl4lb. 110 “ . 14 Rue Bleury, Montréal.
No 100, d 1/5 1/11 b. 120 «

Moins 10% d’escompte. Agents de vente:

Chadwick & Co., 34 Duke St., Toronto

Marchandise f. o. b. - ST-BONIFACE.

—
e nowal

—_— — —
—

En 6orivant aux annonoeurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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BISCUITS

Aujourd’hui, les biscuits sont plus popullires que jamais,
et il vous sera plus avantageux et profitable de tenir tou-
jours en mains un bon assortiment de nos lignes. \

Nous attirons spécialement votre attention sur la qualité
de nos BISCUITS “SODA" qui font plus que de fournir
une SATISFACTION ORDINAIRE, et il sera avantageux
pour tous les marchands qui vendent des articles de bonne
qualité, de tenir nos lignes.

Nous faisons des affaires dans la Province de Québec
depuis trente-cing ans et nous avons acquis la réputation
de fournir des produits qui donnent satisfaction.

Nous ne cherchons pas & faire des’ lignes bon marché,
nous vendons des produits de qualité & des prix raison-
nables.

Nos voyageurs visitent tous les endroits de la Province
et si nous n'avons pas encore I'avantage de vous compter
parmi nos clients, adressez-nous une carte et notre voya-
geur se fera un plaisir de vous voir avec une ligne complate
d’échantillons.

Votre stock ne saurait &tre complet, si vous ne tenez pas
un bon assortiment de nos principales lignes de BISCUITS.

DEMANDEZ NOTRE LISTE DE PRIX

THE MONTREAL BISCUIT CO.

Manufacturiers de Biscuits et Confiseries 1)
MONTREAL

Tous les morceaux de savon 3 blanchissage
ont plus ou moins la méme apparence, mais ils
d;flférent entiérement quant a la qualité et a Ia
valeur. ’

Le “SURPRISE” n’est pas autre chose qu'un
bon Savon Solide—il n’est pas surchargé d’in-
grédients inutiles pour le faire paraitre plus
gros, C’est la “meilleure va]eur en fait de vrai
savon”,

N'acceptez pas de contrefagons,

The 8t. Croix Soap Mfg. Co.

“LE CLIENT DOIT ETRE SUR SES GARDES”

C'était 1a I'ancienne facon de faire des affaires; et vous la rencontrez encore parfois aujourd’hui.

Elle vous

place sur la détensive en vous obligeant & vous mettre en garde pour qu'on ne vous vende pas des mélanges infé-

rieurs.

La méthode actuelle et le Service “WINDMILL” sont exactement I’opposé. Nous pouvons soutenir nos dé-
. clarations soit par écrit, soit verbalement. Nous garantissons notre produit et nous le distinguons des autres
par notre marque de commerce déposée, Marque “WINDMILL".
Nous tenons A faire ressortir ce fait car. évidemment les grandes ventes de

MELASSE
BARBADE

(Ma.rque de commerce déposéo) N
ont fait dégonfler les voiles de certains vendeurs qui essayent de pousser la vente des mélasses mélangées de
basse qualité. Cela les choque de voir “WINDMILL” remporter les affaires.
Les seuls points qui vous intéressent, comme détaillant, sont les quatre faits suivants:
PREMIEREMENT—La mélasse Barbade “WINDMILL"” contient tout le sucre qui était dans la canne, concentré en

sirop le plus pur,

DEUXIEMEMENT—Nous garantissons “WINDMILL" comme une mélasse Barbade absolument pure et de la plus

haute qualité,
TROISIEMEMENT—Nos prix sont avantageux pour vous.
QUATRIEMEMENT—ElIlle est largement arnoncée.

\

Pure Cane Molasses 00. of Ganada, lelted

ST. JOHN, N. B.

MONTREAL, P. Q

En Sorivant aux annonoeurs, 8l vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un moﬂloyr service.
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Une Autre ﬁrande Augmentatlon

Le décompte final pour
1920 montre les ventes de

A

AVEC UN SURPLUS DE
1.495.236 livres

sur 1919, Smt une augmentatlon de pres d’'un million et demi de livres de thé ou

quinze mille caisses, et ceci apres une au gmentation en 1919 de 1,536,789 livres
sur [918.

Il a fallu dix ans de dur travail et de confiance inébranlable’ dans la bonne
qualit¢ pour porter nos ventes au chiffre de 'augmentation d’une année, car ce

L n’est guere qu’en 1901 que nos ventes de toute 'année ont égalé notre augmen-
tation de 1919 ou de I920

Nous croyons avoir recu en retour presque tout le thé a 70 cents que nous
avons remboursé au commerce, a la suite de la réduction a 55 cents la livre de
notre étiquette brune, et cette quantité a été déduite avant d’arriver au chiffre de
laugmentation ci-dessus. -

Notre principe pour 1921 est le méme que nous avons eu depuis vingt neuf
ans “QUALITE D’ABORD”.

Safaa **** J ea @ompcm\; og @cn\a&a, ~mute& '
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‘Les Soupes de CLARK

Faites en Canada
‘par une Compagnie
purement Canadienne

sont sans aucun doute les meilleures soupes offertes aujourd’hui sur le marché canadien.

“Elles sont preparees avec les meilleurs ingrédients, sont- fortement condensées et
vous en avez 13 sortes a choisir.

__ N'OUBLIEZ PAS QUE SI VOUS ACHETEZ DES PRODUITS DE OLARK, VOUS
OBTENEZ, VOUS AUSSI BIEN QUE VOTRE CLIENT, LA PLEINE VALEUR POUR
CHACUN DE VOS DOLLARS CANADIENS.

W. CLARK, LIMITED
Montréal

Nous offrons pour li- RECOMMANDEZ LE SODA
vraison immédiate les “COW BRAND”

marchandises suivan- | A LA MENAGERE
tes : ~ DWIGHT'S
Poivre Noir — Poivre Blanc ' :
Poivre Rouge * Gingembre -
Cannelle en brancho et moulue
Clou de Girofle Thym
Allspice (Piments) Serriette
Epim m CQYbn Mmthe TRVt B reae !
Muscade Epioes - BAninG SOUDA § =~
Moutarde “Duffy” ‘ F Ce que ce soit une ménagdre depuis nombre de
“ “Durham” lunes ou de quelques lunes seulément, elle
appréciera la qualité fiable absolue de ‘ce
Graine de Lin, Millet (Canary Seed) . fameux soda. Il est pur, de grande force et
Ca.f'és, Th&, ete., ete. est le grand favori des cuisinidres partout.
PRIX SPECIAUX POUR .
LE COMMERCE Emmagasinez-en,
‘ ‘ — Votre marchand de gros en a.

J. J. DUFFY & CIE

117 RUE ST-PAUL OUEST, . — MONTREAL ht
Manufacturiers de la Poudre & Pite ' Church & DWig (2)

COOK’S FAVORITE Manufacturiers - - - - - MONTREAL
T En Gerivent aus annenceurs, 81 veus mentiennez 1 "Prix Courant”, vous vous assurez un mellleur service.
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Bourrures de Collier

“Une omce de prévention vaut wne livre de Remdde”

DES coliiers mal ajustés et des bourrures inférieures ont mis
bien des chevaux sur la liste des malades avec des écor-
R chures et des meurtrissures.

Un cheval est un actif aussi longtemps qu'il est capable
de faire sa part de travail. Un cheval a I’écurie, qui mange du
grain et du fourrage cofitant cher, est une charge,

LES BOURRURES DE COLLIER “TAPATCO”

Brevet Américain, 1er décembre 1914, Brevet Canadien, 6 avril 1918.

Conservent les chevaux en bon état.

Elles sont largement emp'oyées par les fermiers qui com-
prennent que 'efficacité des attelages dépend entiérement de
'ajustement et du confort des colliers. '

Ecrivez pour avoir le catalogue.

The American Pad & Textile Co.
CHATHAM, ONTARIO.

Jj

Le peintre Luxeberry dit :

“La vente du vernls est chose faclle pour le commis du magasin de
peinture lorsque Vétiquette est le seul argument de vente néceSsalre. Je
pense souvent & cela lorsque je vols comblen pen d’effort il faut au ven.
deur pour vendre les Finls de Berry Brothers — ceux-l3 mémes que j’al
employés toute ma vie, comme I'a fait mon pére avant mol”

Le Vernis & plancher granit liquide, YEmail blanc Luxeberry, les Finis
a bols et Finis & mur Luxeberry, le Finl teinture Berrycraft, ete., sont au
nombre des produits Berry qul ont été courants dans le commerce de four-
nitures pour peintres depuis plus de soixante ans.

i Worlds La #! L8
arnishes and Paint Specialties®

WALKERVILLE, - - - ONTARIO.
29 Rue Latour, - . - MONTREAL

* “ 1a surface etvy

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez ls *Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,
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de Pink

Australie, etc.

en détail.

THE

PEMBROOKE

Les Outils de Biicherons

Les outils Etalons dans toutes les prdvin-
ces du Dominion, en Nouvelle-Zélanc?,

Nous manufacturons toutes sortes d’outils
de blicheron — Lége:s et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE No 87
Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendus dans tout le Dominion par tous
les Marchands de ferronnerie en gros et

THOS. PINK CO., Limited

Manufacturiers #OUTILS DE BUCHERONS

(ONTARIO)

FABRIQUES AU CANADA

LA FORCE D'UNE HACHE
RESIDE DANS SON MANCHE.

STILL

les MANCHES DE STILL sont faits avec les
meilleurs des bois canadiens.

La vente des
Manches de Still

surpasse de beaucoup celle des autres margues.

Il'y a une raison.

- Manches de hache, de pic, de masse et de mar-
teau. Manches Cant Hook and Peavie.
Cela paie de vendre les Still

J. H. STILL MFG. CO.,

_ST-THOMAS . - - ONTARIO

vous procure un outil de travail plus solide car

En Sorivant aux annonoeurs, si vous mentiennez lo * Prix Courant”, vous veus assurez un meilleur service.

C’estmaintenant le moment
de la demande

tomobilistes d’hiver ont besoin de protéger leu
radiateurs. L’expérience leur a, appris que différ
est extrémement désastreux.

Faites entrer de bonne heure vos
commandes de

quulde Antl-gelée de

Une commande immédiate vous mettra en ligd
pour la demande annuelle de Ramsay. Cela vos

paiera. joliment car c’est exactement le produit qu
faut pour le marché qui s’ouvre.

Pour répondre & toute demande dm voire d
trict, ordonnez oet envoé que nous avons en main
qui n'attend que voire adresse.

A. RAMSAY & SON COMPANY

Fabricants Canadiens de Peintures et Vernis depuls 184
Montréal, Toronto, Winnipeg,  Vancouve|

d’'une protection pour le radiateur. Des milliers d'a.]

g2
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Pensez a Votre Salle a 'Huile

Songez aux nombreuses minutes que -vous perdez dans une journée & manipu-
ler de la gazoline et de I'huile, minutes que vous pourriez sauver par I'emploi d’un
équipement moderne.

Chaque vente que vous faites vous donne-t-elle un profit ou vos profits s’en
vont-ils petit & petit A cause d'une mesure trop forte, de ’huile renversée ou perdue
par le coulage, I’évaporation et trop de temps passé a la manutention?

Une Pompe

SOMSER

POUR L’EMMAGASINAGE DE L'HUILE
A

mettra votre commerce d’'huile sur une base pro-
fitable. Elle est & I'épreuve du coulage et de I'éva-
poration; elle est précise, commode, absolument
propre, jolie et elle sauve beaucoup de temps. Elle
vous permettra de vendre plus d’huile avec moins
de travail. Pas de perte d’aucune sorte. Pas
d'odeur.

Permettez-nous de vous envoyer notre littérature

prouvant nos dires.

S F. BOWSER Company, Ltd.

' 66-68 Frazer Ave.,, Toronto Fig. 241. Pom-

Fig. 19. pe A gazoline
Equipement pour - Bureaux de ventes dans tous les centres. “Sentinelle
pétrole. Représentants partout. Rouge”.

“EASIFIRST
le 'paquet qui se déplace!

Lorsque vous spécifiez le Shortening Easifirst, vous étes
certain qu’il ne restera pas longtemps sur vos rayons. Easi-
first est le paquet qui se déplace — il déplace aussi les béné-
fices vers vous.

i Et mieux que cela, la qualité d’Easifirst fait des clients
' I ——® satisfaits, des clients qui reviennent en demander encore.

om Prenez cette ligne profitable. Donnez un ordre mainte-
:\\ nant.

Téléphone: Junction 3400

TORONTO
Ouest

G
ANAD

Al
(i
s

"
Wil

assnences By crivant ‘aux annonceurs, sl vous mentionnexz le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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BANQUE PROVINCIALE

DU CAN ADA

CAPITAL AUTORISE .. .. < 9 5,000,000.00
CAPITAL PAYE ET SURFLUS.. 4,300,000.00
. ACTIF TOTAL: su-deld de .. 40,000,000.00

{110 Bugeursales dans les, Provinces de Québes, Ontario, Nouveau-
ick ot do I'lle du Prinoe-Bdouard.

CONSBIL D’ADMINISTRATION
! Président: Honorable Bir HORMISDAS LAPORTE C.P, d¢ la
maison Laporte-Martin limités, sdministrateur du Orédit
1 Foncler Franco-Canadlea.
Viee-Président: W.-F. CARFLDY.
Vice-Président: TANOREDE BTENVENU, administrateur Lake
of the Woods Milling Co., limited.
M, Q. umoummancuumwm
: Limited.”

1ble. NEMDSE GARNBAU, CL., ex-ministre 4o 1'agrioul-
Quédec, président de la Cle de

', 1..-,.1.-‘4‘)'..'l n“?ucnmu. président do 1a Libratrie Beauche-
Y A ?muuln. directeur général Crédit Fencier Framco-
: Csnafllien.

é
g
8

. e BUREAU DB CONTROLE

) (Commissaires-ocenseure)

; madtf I'llmnblo sir ALEXANDRS LACOSTE, C.R., ex-

i Juge en chef de 1a Cour du Bane du Rol.

't Vice-Président: L'honorable N. PERODEAU, N.P., Ministre sans
portefeuille. dans le gouvernement de Quéhee. administrateur

4 ‘‘Montreal Light, Heat & Power Consolidated”,

M. B.d, -B. ROLLAND, président de la Cte de hpht Rolland.

| L BURBAU-CHEF
{: M. Tancrdde
Directeur-général.

Auditeurs représentant les Aouoaulno
n.m n-:unmv Montéral, M. J.-A. LARUN, Québes.

L

60 ANS DE SERVICES

au Commerce, & 'Industrie et & ’Epargne.

La conflance de l'z‘rzuu I'sugmentstion constaate de eee
nous ont er, su commerce ot ) [Plndustrie, I’
nunchr.‘euulnn“nl t de toute
des bases séricuses ot de alnsl ) la

étadlie sur
géabrale du

pays. .
Nous accueilions avec plaisir les comptes des industriels
ot commergants, qul apprécieront les avantages :mtdﬂ de

La plus vieille Banque Canadienne-Francaise,

LA BANQUE NATIONALE

— Fondée en 1860 —
BUREAU CENTRAL: QUEBEC, QUE.
310 Succursales ot Agences ay Canada.
Actif: plus de $68,000,000.00.
CORRESPONDANTS DANS LE MONDB ENTIER.

FEUTRE -ET PAPIER

NIMPOETE QUELLE QUANTITE
Toitures Goudronnées (Roofing) prétes A poser,
2 ot 3. Paplers de Comnstruction Feutre & Dou-
bler et A Tapisser, Produits de Goudron, Papfer
A Tapisser ot A imprimer, Papier d'Emballage
Brun et Manille, Toltures en Caoutchouc
“Favorite” et “Capitol”.

Fabricants du Feutre Gondromé
“BLACK DIAMOND”

~ ALEX. McARTHUR & CO., Limited
Bureaux ot Entrepéts: 82 rue MoGill, MONTREAL
Manufacture de Feutre pour Toiture:
Rues Moreau et Forsyth, MONTREAL
Moulin & Papier: - - - JOLIBTTE, P. Q

4

[P Tt S
3 Sy e et

Eddy pour vous

a de mieux en fait d’allumettes. -

titre partout on ils sont introduits.

lignes d'Eddy. BEEE

1

Nous vendons les articles

Comme question de fait votre stock d’allumettes Eddy
est vendu avant d’arriver sur vos rayons.

Une pubhclté constante au consommateur donne ce
résultat, Dans n’importe quelle localité du Canada le nom
“Eddy" est considéré comme une garantie de ce qu’il y

Les usensiles en fibre durcie d’Eddy sont égale-
ment de bonne vente. Légers, durables et hygiéniques,
ces ustensiles sont de beaucoup supérieurs aux anciens
articles en bois ou en métal. Ils sont populaires & juste

- lﬂ],['))\"' S

AW} (R

. Ayez touJours en main un bon stock de ces deux

The E. B Eddy Co. Lumted Hull, Canada.

En Sorivant aux annonosurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous veus assurez un meilleur servics.
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FINANCES

ASSEMBLEE ANNUELLE
des ACTIONNAIRES de la
BANQUE D’HOCHELAGA

La quarante-sixidme assemblée
annuelle des actionnaires de la Ban-
que d’Hochelaga a eu lieu samedi
dernier, le quinze courant, et nos
lecteurs trouveront dans une autre
page le bilan de la Banque et le
rapport présenté sux aectionnaires.

La Banque & réalisé des progrés
considérables dans le cours de I’an-
née. Leg dépdts d’épargne ont aug-
menté dang le cours de ’année de
$9,000,000,000, et lo total des dé-
pots g'éléve & $56,276,330; lactif
immédiatement réalisable g’@éve au
total de $29,315,275— eans tenir
compte de $2,403,228 — représen-
tant des préte & court termes & dee
corporationg municipales et scolai-
res; les préts courants &'élévent a
$40,503,753, indiquant que la Ban-
que, tout en maintenant une poei-
tion financiére trég forte, a contri-
bué largement & hider P'egricultu-
re; industrie et le commerce, L’ac-
{if total de la Banque qui s’élevait
A $34,515,873, en 1915, ee chiffre
aujourd’hui & $76,693,920, ayant
plus que doublé dans le cours des
cinq dernidres années.

Dans le courg de 1920 la Ban-
que a ouvert onze succursales.

Le rapport se termine par les re-
marqueg suivantes:
: “Notre pays eet jeune, il posséde
an abondance des richesses naturel-
les inexploitées qui n’attendent que
le travail et les capitaux pour étre
miseg en valeur. Le programme qui
¢'impoge aux Canadiens de tottes
les races et de toutes les classeg doit
étre de travailler énergiquement et
’augmenter le rendement de leur

ail, non seulement dans le but.
e faire face aux charges publiques,
on senlement, pour réduirs le coilt
e la vie, mais additionnellement
in d’accumuler leg Tessources né-
ires au développement de leur
pays” e

Les Directeurs de la Banque ont
&b 1éblus et le conseil d’adminie-
tration ge compose de MM. J. A.
Vaillancourt, président ; Hon. F.

M. Wileon, A. Turcotte, E. H. Le-
may, A. A. Larocque ot E. W. Bon-

L. Béique, vice-président; Hon. J.

L’ASSEMBLEE ANNUELLE
DE LA BANQUE ROYALE

L/aseemblée annuelle de la Royal
Bank of Canada qui a eu lieu la
semaine dernidre a révélé que l'an-
nde qui vient de ¢'écouler a 6té une
des plus prospéres dans I’histoire
de oette institution et a donné lieu

& d’intéressantes déclarations fai-

tes par Sir Herbert Holt, le pré-
sident de la banque et M. Edson L.
Pease, vice-président et directeur-
gérant.

Sir Herbert Holt a fait une al-
Tusion epéeiale & la situation dans
laquelle ee trouve actuellement le
COanada et aux perepectives pour
Pavenir, “La position du Canada,
a-t-il dit, est des plus eolides, et
1ous pouvons noug estimer heureux
de vivre dans un pays comme celui-
ci. Aucnn autre pays n’a pu échap-
per aux effets de ’aprés-guerre et
le monde entier est en proie aux
tioubles et aux désordres.

Au Cenada nous n’avone rien de
tout cela. Nos récoltes sont les plus
riches que noug ayons jamais eues,
les dépdts dans les banques ont dou-
blé depuis 1913, la plupart des
marchandg ont mis de c6té d’assez
forbes sommes d’argent pour pou-
voir traverser sans encombre des
périodes un peu difficiles.

Il y & moine de sans-travail ici
que dang les autres pays, et nous
n’avons & enregistrer qu'un trés pe-
tit nombre de faillites comparati-
vement aux Etate-Unis.
~~D’un autre c6té la nationelisa-

tion des systiémes de transport par -

voie ferrée a pris de D'exbension
mais, “sang que le public en retire
aucun bénéfice tant au point de vue
de Paccomodation que du prix des
paseages, a ajouté le préident de
la banque Royale, Pexploitation de
notre résean de cheming de fer na-
tionaux durant les derniers douze
mois n’a donné que des pertes qui
abeorberont probablement plus que
le montant percu durant ’année
en taxeg eur Pexédent des profits
et sur le revenu, A moins que le
gouvernement ne trouve une
thode d’exploitation plus efficace
que celle employée dang les autres
pays, les . contribuables canadiens
g’apercevront que leurs chemins de
fer et leur flotte leur cofitent plue
cher que toutes les pensions et au-
tres héritages de la guerre combi-
nés.

Faisant allusion & la eomscrip-
tion de $250,000 faite par la ban-
que Royale au fonds de campagne

e PUniversité McGill, Sir Herbert

dit 8tre certain d’avance que cette
décision rencontrers l’approbation
de tous les actionnaires de la ban-
que. i i
Le président & aussi fait ane re-
vue assez étendue de la situation
qui existe actuellement & Cube.od
la banque possdde de gros intérédts,
et a déclaré que malgré une baisse
subite dans le prix du sucre, Ta
récolte de Cuba cette année avait
rapport plus de $700,000,000, et
que les affaires de la succursalede
la banque dang cette fle étaient des,
plus proepéres. e

M. Edeon-L. Pease, vioe-prégi-
dent et directeur-gérant de 18° Ban-’
que Royale a ensuite présenté som
rapport qui g trait d’une fagon epé-.
ciale aux affaires de cette institu-'
tion en rapport avec le commerce.
d’importation et d’exportation.
“Malgré les oconditions - générale-
ment satisfaieanted du com-
merce international, dues & une di-.
minution du pouvoir d’achat et &
vne dépréciation des changes £tran-
gers, dit-il, nous avons toutes rei-
song d’étre satisfaits des -réultats
obtenus dans les payg ol nous som-
mes représentés, SRR

“Nos succursales de I’Amérique
du sud progressent constamment ef.
nous y avone fait, cette année; un
trag bon chiffre d’affaires. De fait,
toutes nog euccursales étrangéres
ont, sang exception donné des réeul-
tats eatisfaisants, et je profite de
Poccasion pour me déclarer en fa-
veur d’en installer partout od nous
le pourrone, pluttt que de' faire des
affaires par l’entremise d’autres
banques gur lesquellee nous n’exer-
cons aucun contrfle.? - -

M. Pease a donné, & ce sujet, lee
chiffres des préts et des dépdts
étrangers qui e lirent comme- suit:
dépdts, $164,000,000; préts, $102,-
000,000.

Parlant des relations qui existent
entre le Canada et les Etats-Unis,
le vice-président de la Banque
Royale dit que le caractére de no-
tre commerce étranger a, changé
gubitement, Pannée terminée le 80
novembre 1920, accusant une ba-
lance adverse de $56,000,000 aun
lien d’une halance favorable de
$330,000,000 pour Dexercice pré-
cédent. “I1 n’est donc pas surpre-
nant. dit-il, que le taux du change
gur Pargent canadien ait eubi une

“dépréciation. Te senl remdde A la

situation, je le répite, eerait unme

' diminution—dans--leg : importations

cesh

" darticles qui rie sont pas”sbeolu-

ment essentiels et une angmqg_t_a::
tion des expo mmm,,ﬂ :
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Assurances et Cartes d' Affaires

1870 — 1920

" AUGUSTE COUILLARD

t
111-117 Rue BSt-Paul Est

Voltes: 13 ot 14 Rue St-Amable, Montréal

Comme nos voyageurs ne peuvent visi-
ter toute la province dans le méme mols,
il n'est pas nécessaire d'attendre leur
visite pour nous envoyer vos commandes.

Toutes les commandes regues par malle
ou par téléphene, Main 690 auront, com-
me toujours, notre melilleure attention.

Il nous fera toujours plalsir, sur votre
demande, de vous ocoter les mellleurs
prix du marché.

Arthur Brodeur

MANUFACTURIER
D’EAUX GAZRUSBES
SPECIALITES:

Iron Brew
Ginger Ale

Champagne Kola
Cidre de Pomme

Lemon Bour Bau Minérale
Cream Boda Fralse
Cherry. Cream Orange

Cidre Champegne Biphon, Ete.

TBLE E
35 rue Frontenac, uux,l;go;‘u

P. A. GAGNON, CA.

OOMPTABLE LICENCIB
(CHAKTERED AOOOUNTANT)
Chambres 815, 816, $17, Bdifice

. Bangue do Québes
11 Place d’Armes, MONTREAL

Envoyes-nous vos Volallles Vivantes
ot vos Ocufs Frals poadus,

PROMPTE REMISE TOUJOURS,

P. Poulin & Cle, Limitée

$0 MARCHE BONSECOURS,
Meuntréal.

Assurance Mont-Royal
Oompagnie Indépendants (Incendis)

17 rue St-Jean, Montrésl
1hon. H.-B. Rainville, Président,
P.-J. Perrin, Gérant général.

GARAND, TERROUX' & CIE

Banquiers et Ocurtiers
48 rue Notre-Dame (., Montréal

Erelmmrn

¢. Exigez cette
Marque

truds Rt

Pour avoir ce qu'il y
a de mieux en fait de

Sau'cisses au pore frais
Frankfurt

Jambon Pressé

Saucissons de Boulogne

Saucissons Spéciaux
Régulier et & I'ad

COTE & LAPOINTE Enr.
287 rue Adam, MAISONNEUVE

'3

L.-R. MONTBRIAND

Architecte of Mosureur,
280 rue 8t-André, - MNONTREAL

HOTEL VICTORIA
QUEBR0
H. FONTAINE, Prepriftaire
OOTH DU PALAIS
Plan Amiricain $3.00, §3.50 ot $4.00
par jowr,

LES MECHES (DRILLS)

GANADIENNE — SOLIDE — PROGRESSIVE

B Gononea

MORROW

* sont faites en Canada avec de Pacier an- |

glais et sont absolument recommandables.

“Plus de trous avec moins de
repassage’’.

John Morrow Screw & Nut Co., Ltd
489 Rue St-Paul Quest, Tél .Main 8414
. MONTREAL, P. Q.

Usines 4. INGERSOLL

CANADA
Essayez d’abord chez votre foqrniueur de gros.

Ecrivez pour avoir notre échelle des équivalents déot-
mauo. Elle vous sera utile dans votre atelier.

R IS RAICE COMBANY
YieurERBAL,
ASSURANCES-INCENDIE

AUXTAUX DE LASSOCIATION

Nova Scotia Steel & Coal Co.
-\ LIMITED
ACIER s :
en BARRES ,» MACHINERIE &
REwESELS SRR
B, OF ohiha'nn et 5

Grosses Pldces de Forges, une Spéelalité’
Mines de Fer — Wabams, Terremouve, — Mines do charbea,
Hauts-Fourneaux, Fours & Réverbdre A Bydney Mines, N.-B.—
Laminolrs, Forges et Atellers Fiaissage & MNow
- Glasgow, N.-E. . - .

Buresa Principal: New Glasgow, (N.-E.)

EnWMomcnmdmmb‘MW’.v&nmmunmoilloururvloo.




Vol. XXXIV—No 8

LE PRIX COURANT, vendredi 21 janvier 1921 . 78

Lot ag 0 g 0 ac ag |

i ASSURANCES i

UN NOUVEAU MODE D’ASSURANCE POUR
LES COMMERCANTS

—

M. Moise Lapointe, secrétaire de I’Association des
marchands-détaillants, est revenu récemment d’un voyage
& Québec, dans 'intérét des affaires de cette organisation.
Durant son séjour dans la vieille capitale, M. Lapointe &
assisté & une assemblée de la succureale locale de 1’Asso-
ciation au cours de laquelle a été discuté le projet d’élar-
gir le champ d’action de cette succursale en groupant sous
son égide toutes les villeg situées aux environs de Québec.
“Ce projet, nous a dit M. Lapointe, est trés bien vu et
nombre de marchands y ont déja donné leur adhésion.”
B\ Le cecrétaire de P'Association des marchands-détail-
lants nous a aussi annoncé que cette semaine aurait lieu
4 Sherbrooke, une grande assemblée pour Jorganisation
d’une nouvelle succursale pour les Cantons -de I'Est.

Il est de plus question en ce moment, chez les mar-
chands-détaillants d’un nouveau mode d’assurance contre
Pincendie, qui permettrait aux commergants de percevoir
4 la fin de chaque année un dividende sur le montant des
primes qu’ils auront versées; la compagnie qui a inau-
guré ce systdme a payé durant les dix derniéres années

dans ’Est du Canada.

A son retour & Sherbrooke, M. Lapointe aura une
entrevue avec les représentants de I’Association des Ma-
nufacturiers pour discuter avec eux les mesures & prendre
pour empécher la vente directe du marchand de gros ou du
manufacturier au consommateur, qui ce fait actuellement
sur une grande échelle, et cause un tort considérable aux
marchands-détaillants. M. Lapointe espére qu’une entente
b pourra 8tre conclue & ce sujet.

o

MESURES A PRENDRE POUR EVITER
LES INCENDIES

“Quels sont les principaux moyens de prévention des
incendies”, tel est I'intéressant sujet qui a été traité ’autre
soir d’une fagon trés précise par M. G. H. Greenfield, de-
vant les membres de "“Engineering Institute of Canada”.

“Si l'on faisait une revue des divers incendies enre-
gistrés dans cette ville, par exemple, depuig quelques mois,
dit M. Greenfield, 'on constaterait que dans la plupart
des cas, deux conclusions uniques mous aménent 3 en dé-
couvrir la cause. Ainsi, ’'on remanquera que souvent, 3
endroits dane la pidce méme o le fen sest déclaré, il ee
trouvait une certaine quantité de marchandises ou de ma-
tériel inflammable, et facile 4 comsumer, et, en d’autres

J

des dividendes variant entre 25 et 357%, et est bien connue

occasions, 1’on s’apercevra que leg flammes se sont propa-
gées rapidement, grice aux mauvais état des enduits ou
autres matériaux qui ont eervi 4 la construction de I'édi-
fice.

En un mot, il arrive fréquemment que les incendies
prennent naissance dans des édifices possédant nombre de
défauts de construction, lesquels, tout ne diminuant peut-
étre pas la solidité de la btisse, ne causent pas moins des
désagréments toujours regrettables ou facilitent générale-
ment la marche des flammes.”

‘Aprés avoir ainsi énoncé la situation, le comférencler
déclare que les pertes causées par les incendies, dans notre
pays sont énormes, et qu’il incombe & chacun de coopérer
dans le but de réduire autant que possible le nombre des
incendies. Et pour cela, il faut bien que chacun assume ses
responsabiblités.

M. Greenfield analyse alors les devoirs de tous, en ce
qui concerne le sujet de son travail.

(’est ainsi que V'ingénieur doit préparer consciencieu-
sement la disposition et les dimensions des édifices dont il
a la surveillances et assurer autant que possible & cos édi-
fices tout le confort mécessaire, tout en ayant soin de les
doter de plusieurs “sorties” et d’autres facilités de sau-

" vetage. L’ingénieur doit surtout prévenir les incendies, et

g’arranger de fagon 4 oce que si, par hasard, les flammes
prenaient naissance dans une chambre quelconque, elles ne
puissent se communiquer aux chambres attenantes, gréice
4 un bon systéme de protection.

De son coté, le propriétaire d’un établissement doit
exiger le bon état du eystéme de protection contre les in-
cendies.

Quant & Pouvrier, il doit aglr avec précantlon et sau-
vegarder la propriété de son patron.

La part des autorités municipales, en ce qui concerne
la prévention des incendies n’est certainement pas la moin-
dre, puisqu’elles sont si souvent appelées & subir les con-
séquences de dégits considérables causés par les flammes.

M. Greenfeld fit alors nombre de euggestions, con-
cernant les différents systémes que pourraient adopter nos
autorités municipales, non seulement pour combattre les
incendies, mais gurtout pour en éviter un grand nombre.

Le conférencier ajouta ensuite quelques remarques
concernant la protection & laquelle ont droit de e’attendre
ceux qui fréquentent les hotels, les édifices publics ete.

Malheureusement, en bien peu d’endroits, les voya-
geurs, les employés et les habitués sont en sfiretd, et les
remédes devraient nécessairement étre apportés 4 la si-
tuation.

Cependant, il faut aussi parler de la négligence d’un
grand nombre, qui sont aussi souvent la cause de catas-
trophes irréparables. Les fumeurs imprudents, les ouvriers
non-consciencieux, ne sont pas toujours étrangers aux dé-
gits qui résultent bien souvent de leur négligence coupa-
ble, et ces derniers devraient aussi et surbout coopérer au
mouvement qui 6’impose, en faveur de la prévenhon con-
tre les incendies.
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" Remarquez ces particularités importantes du “New Falcon”

A—Remarquez la hauteur & laquelle la plaque
antérieure peut &tre élevée, permettant de

vider le seau & charbon aisément sans

employer de pelle ou de tisonnier.
B—Fond de foyer fort & sections perpendicue
laires. Toutes les autres parois également
fortes et presque perpendiculaires.
C—Large ouverture de porte avec combinai-
son de tirage et de tisonnier.

D—Grille duplex pouvant &tre retirée par
l'ouverture de la grille pour la remplacer
par la grille & bois (voir lettre N) ou pour
toute autre raison, sans déranger les pa-
-rois du foyer. Remarquez également les
goujons perfectionnés des crans,

E—Tras large tiroir & cezidroa_.
F—Porte de four se rabattant.

@—Combinaison de réglage de tirage avec
clet pour fermer la cheminée et ouvrir
Peatrée de l'air. - -

Le podle de cnisine New Falcon

Conservez l'esprit de Noél
vivace pendant toute
'année avec un

“NEW FALCON”

C’est un poéle de cuisine qui posséde tous les
avantages qu’'une femme peut désirer. Le
Falcon chauffe rapidement, uniformément et
garantit une cuisson et un chauffage parfaits
en tout temps. Pour obtenir cet aspect appétis-
sant et cet extérieur croustillant des rotis d’a-
gneau, de boeuf, etc., le Falcon n’a pas son égal.

La maison qui posséde un New Falcon est un
foyer de joie et de bonheur chaque jour et en
toute saison.

NOTE POUR LES DETAILLANTS

Le New Falcon vous acquiert et vous
conserve de nouveaux amis et le dé-
taillant qul suggére son achat aug-
mente sa clientéle et son bénéfice.

Laissez-nous vous envoyer la lste
compléte avee prix de nos poédles et
culsinidres.

Ce poéle de culsine se fait en deux
dimensions:

18” Four de 18 x 19 x 12Y,
Dimension du dessus 483% x 27.
20” Four de 20 x 19 x 123§,
Dimension du dessus 45 x 27.

THE BEACH FOUNDRY
CO., Limited

Ottawa, Canada.

Succursales & Winnipeg et
Vancouver.

H—Clef de tirage direct & glissoire perfec-
tionnée, donnant plein contrdle des unités
caloriques au four ou au tuyau de che-
minée.

I—Dessus avec plaque & clef. Couvercles et
petits centres fortement cOtelés. Couver-
cle & sections pour réduction.

J—Grand four fait en deux dimensions 18 x 19
x1214 pouces, ou 20 x 19 x 12% pouces.

K—Dispositif perfectionné pour équilibrer la
porte du four A ressort. La porte est
maintenue baissée par un ressort lorse
qu'elle est ouverte et tenue bien en place
par le ressort lorsqu’elle est fermée.

L—Polgnée de la porte du four en rubberoid
—toujours fratche.

M—Toutes les pidces en nickel unies, d'an
beau fini, faciles & tenir propres.

N—Une grille spéciale & bois remplace la
grille duplex pour briler du bols seule-
ment.

En Sorivant aux annonoeurs, el vous mentionnez-le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.

~




Colors as it Cleans

>

New York - ALADDIN PRODUCTS (0. - Chicago

Un article qui se vend tout
le long de 'année

Nous ne savons pas ou cette idée a pris nais-
sance—mais il est un fait, c’est que certains com-
mercants considérent les Savons Teintures comme
un “article de saison” — comme une proposition
qui ne marche bien qu’en été.

Quoi qu'il ait pu en étre jusqu'ici, il y a au-
jourd’hui au moins un Savon Teinture qui se re-
fuse a étre classé comme un simple “ami des
temps de chaleur”.

Aladdin marche bien tout le long de I'année.
Vos clientes réclament ce savon teinture des plus
merveilleux pour leurs blouses, leur lingerie et
leurs tentures de maison — tout autant aujour-
d’hui qu’au mois de juillet.

Aladdin est annoncé au public tout aussi lar-
gement en janvier qu’en tout autre mois. Tout
ce qu’il a besoip, c’est une place sur votre comp-
toir—il augmentera vos ventes et vos bénéfices
de janvier si.vous lui donnez une bonne chance.

Channell Limited
TORONTO

Distributeurs du Savon Teinture Aladdin
Fabricants des produits O-CEDAR.

En Sorivant aux anneneours. #i veus mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur servics.




" luinnaﬁoml DAY’I!)N‘ SCALES Word

Concours de mots des Balances Dayton International.

Premier prix . ....... $300.00 Troisieme prix .. .... $100.00 C_ing"uiéme prix .. ... $50.00
Deuxiéme prix ... ... $200.00 Quatriéme prix ..... $75.00 Sixiéme prix e $20.00
Autres prix— 30 prix en espéces de $15.00 chacun, 25 prix en espéces de $10.00 chacun.
111 prix en espéces de $5.00 chacun. 200 prix de $2.50 chacun.
Voici—Voici les mots: D-A-Y-T-O-N S-C-A-L-E-S
Combien de mots pouvez-vous faire avec les lettres composant les mots D-A-Y.T-0-N 8.C-A-L-E-S ¢

Combien de mots? Plus il y en aura, mieux cela vaudra! Mettez'vous vivement & l'oeuvre! Le concours
finit le 16 mars 1921. ¢

Un léger travail mental peut vous faire gagner un bon prix en espdces. Pas de frais d’entrée. — Pas de
risques — Rien & payer — Vous jouez sur le velours.

PENSEZ-|372 Prix en espéces | METTEZ-VOUS-
Y! $2.500 Y ET GAGNEZ.

Ce coucours de mots de la Balance Dayton est ouvert aux - marchands-détaillants et & leurs commis du
Canada et de Terreneuve dans les cinq genres de magasins qui emploient toutes sortes de balances, trapche-
viande ou couteau & fromage, — épiceries, boucheries, confiseries, quincailleries et magasins généraux.

11 suffit de se soumettre & quelques rdglements simples.

Cela ne cofte rien pour y entrer. Vous pouvez gagner un beau gros cheque tout comme n'importe quel
autre. Sortez votre papier, — taillez votre crayon, — aiguisez votre esprit et allez-y,

D-A-Y-T-O-N S-C-A-L-E-S

day, ton, tones, cat, son, ale, candy, scanty, etc. Les lettres ne peuvent étre employées qu’autant de fols qu’elles
paraissent dans les deux mots. Par exemple, la lettre “A” et la lettre “S” peuvent étre employées deux fois dans
n'importe quel mot. Les autres lettres seulement une fois une fois dans chaque mot.

Cela ne vous cotite nen pour entrer

Les réglements sont simples. Si vous n’avez pas encore
recu notre circulaire, écrivez-nous Aujourd’hui. Nous vous en-
verrons des cartes-coupons d’entrée A retourner avec votre
réponse. En attendant vous pouvez travailler 3 votre liste et
concentrer votre pensée sur les Mots

D-A-Y-T-O-N S-C-A-L-E-S.

Adresez-nous votre liste avec un des coupons d’entrée assez
a temps pour qu’elle nous parvienne avant le 15 mars 1921.

Les prix seront décernés par un comité impartial de juges aussitot que possible aprés la cloture du com-
La liste des gagnants sera annoncée dans les publications commerciales aux environs du ler Juin.

cours.

International Business Machines Co., Limited
Contest Department, 300 CampbelLAvq Toronto.

En §crivant aux annonoeurs, si vous mentionnez le “Prix Courant’’. vous vous assurez un meilleur service.



