
La meilleure ligne qui ait jamais été
montrée au commerce pour

le printemps --

VOILA CE QUE VOUS DIREZ DE LA LIGNE MINER

La ligne devient naturellement plus complète chaque saison;
mais pour le printemps 1921 nous nous sommes surpassés en sou-
mettant la collection la plus complète de chaussures pour hommes,
dames, demoiselles, garçons et enfants qui ait jamais été soumise au
commerce canadien.

POUS TOUTE LA FAMILLE

The Miner Shoe Co., Limited
MONTREAL OTTAWA - QUEBEC

Agents pour les célèbres caoutchoucs Miner.

TORONTO

I .1
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C'EST LA vERITE
ACCESSOIRES
POUR

CHAUSSURES
EN TOUS

La vérité se trouve dans la preuve et les contreforts de fire de

Lamontagne, Racine & Cie
ont prouvé à plus d'un manufacturier important qu'ils sont supérieurs en

fait de qulité et de confort.

Si vos Sntreforts ne font pas bien sur L'emploi de sous-caps communs idans
vos fonnes, donnez-nous en avis, et nous vos bones fignes est une bien pauvre

les jutrons ca nou povonsajuter économie. Pour vos bonnes chamussues,les ajusterons, car nous pouvons aJuster employez toujours les sous-caps de cuir de
les fonms les plus difficiles. Lamontagne, Racine & Cie.

Nos fausses semelles "Union" sont bien meilleures que le carton et ne coû-
tent que bien pèu de plus. Demandez-en un échantillon par colis postal.

LAMONTAGNE, RACINE & CIE.
115 rue Arago, QUEBEC.

un 4Ivant am annome.ur, al vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assure un nieur som

.. 1
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Turns pour danes

McKays pour dames
Trépointes pour hommes

-=iirtrpian==
McKays pour dames, trépointes pour

hommes

Qualité
Style

Service
Nos voyageurs sont ac-

tuellement sur la route avec
une collection complète
d'articles pour l'automne,
comprenant entre autres
des chaussures imperméa-
bles pour hommes, ainsi
que des chaussures en cra-
venette pour dames.

Nos prix sont avanta-
geux et vous engageront
certainement à confier a
notre représentant votre
commande pour l'automne
en même temps que vos or-
dres de réassortiment pour
les articles dont vous pou-
vez avoir besoin actuelle-
ment.

Pour les détaillants qui ont encore leurs commandes de prin-
temps à placer, nous avons un service particulièrement bon de
"livraison rapide".

Une carte postale ou une lettre vous procurera la visite d'un de
nos représentants qui viendra vous soumettre des valeurs extraor-
dinaires.

Daoust, Lalonde &
MOTEAL,

Cie., Limitée

Succursale: THE METROPOLITAN SHOE CO., 91 Rue St-Paul L
MONTREAL

En rimvat am aironman, e vem memnemsa le à Oomant, iOUS U U US mf.V
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D&P
La Marque de Quaiti.

UNE EXPERIENCE DE QUARANTE
CINQ AIfNES NOUS MET A MEM
DE MANUFACTURER, UN CON-
TREFORT D'UNE QUALITE ET
D'UN MERITE EXCEPTONNELS.

ECHANTILLONS SUR DEMANDE.

DUCLOS
Tannerle et Naufactures

ST-HYfACINTH

& PAYAN
Bureau de vente et entrepôts

224 rue Lemoine
MONTREAL

Pour lOntaro:-E. IL lewis, -46 rue Front IR., Toronto.
Pour la ville de Qu=e:-Uecbard Frère, rue St.V&uIer, Québe&.

un Iouà-a ais u n suum ai wou monthoos le "-nj Çutan, vous vou urwM un .Iw s
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Les appareils
orthopédiques

ýi.. 04du

Docteur SCHOLL
permettent au marchand de chaus-
sures d'offrir le WIN-ETRE à ses
clients.

Le FOOT-EAZER soulage et repose le pied. Léger inoxydable, résistant, flexible, le
FOOT-EAZR s'ajuste. à toutes formes de pieds, soutient la voûite plantaire, procure un
soulagement immédiat à ceux qui souffrent des pieds -plats, chevilles affaiblies, cors, duril-
lons, etc.

,Le FOOT-EAZER' est spécialement recommandé aux personnes qui sont obligées
d'être constamment debout.

Les autres appareils du Docteur Scholl, tels que le Korrecto, le Toe Rex, le Bunion
Reducer, etc., sont également des plus efficaces et ont mérité les éloges des nombreuses
personnes qui les ont essayes.

Augmentez votre chiffre d'affaires tout en procurant le confort 'à vos nombreux
clients qui souffrent dés pieds. Gagnez leur confiance et leur fidélité en installant chez.
vous le SYSTEME SCHOLL.

Pour tous renseignements concernant le "Foot-Eazer" et autres appareils du
Docteur SchoIl, écrivez ai

THE SC HOLL MANUFACTURING
COMPANY, LIMITED
Loes plu grands fabfricants du mionde d'appareil pou« les pieds.

Bureau-chef et fabrique: 112 Adelaide SL EAt, Toroiuto.

Fabriques à Chicago, et Londres, Ang.
Bureaux de vente et de distribution à New-York, Paris, (France), La Havan.% Melbourne,

Stockholm, Buenos-Ayres,> Ca"~ Town.

E oUn t m anonousi vous montisons le Pikx Commit vou vous issuroz un msflh uisvle

VOL XXM-NO à
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ATTENDEZ
NOS.

VOYAGEURS!
NOS voyageurs viennent de partir sur la route

avec nos nouveaux 6chantillons de

GUETRES et CHAUSSURES
EN F ER

SOULIERS MOUS, BOTTES
DE CHANTIER

NOUVEAUX PRIX EXCEPTIONNEL-
LEMENT AVANTAGEUX.

GARANTIS CONTRE TOUTE BAISSE
QUI POURRAIT SE PRODUIRE

A L'AVENIR.

Nos voyageurs auront également des 6chantillons
de cuir, pour oeux qui ont retard6 leurs comman-
des.-Prix revisas.

'MAISON 1
GIROUARD

(E. T. SHOE CO.)
ST-HYACINTHE, - QUEBEC.

mnhulmuiui mnnsmouv i vs~ m*Useum mIatOoinmrmoim 0£

M
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Bienvenue à 1921
Pour les noibreuses bonnes choses qui nous

sont arrivées pendant l'année qui vient de finir,
pour la bonne part d'affaires, pour les bonnes
relations commerciales, mais par dessus tout
pour les amitiés qui ont été plus intimement
cimentées, nous sommes grandement recon-
naissants.

En exprimant notre appréciation, et en
adressant nos meilleurs voeux pour l'année qui
vient au détaillant, au jobber et au manufactu-
rier, nous tenons à vous dire que nos saluons
1921 confiants en l'espoir que nous établirons
cette année un nouveau record pour le service
dans.l'industrie du Canada.

John R. Evans Leather Co.
Limited

214 Rue Lemoine, Montréal.

FA4KW awlieo w wu 0 b, oif Coüamit" VOUS SouSu Uf un SOMM %lm
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(Ghmmentry bitu
ta NnueIle Arnufr

Un inventaire est nécessaire pour
chaque commerçant. Il doit être
pris au moins une fois l'an et la cou-
tume a choisi le mois de janvier
comme l'époque la plus propice.

Cette année, ne manquez pas de
prendre votre inventaire aux prix
du marché. Ce n'est pas de bonne
politique ~d'évaluer votre stock à
plus que la valeur de remplacement.

Nlous évaluons toutes nos chaus-
sures aux prix du marché et

RAPPELEZ-VOUS QUE NOUS
TENONS DU STOCK

3iamra R&ohtusrn G1ampany

104 ltut fsil - antréa

rM IsIw* M afilUlIfw vea WIIS MUN~ le uPrkg Count". vous vou@ auumz i« dun q seMas
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~'uùwu b'Antnmur

Nos vôyageurs sont actuellement
sur la route avec une nouvelle série
d'articles pour l'automne, compre-
nant des chaussures fortes, chaus-
sures de feutre, etc. Notre collec-
tion est des plus complètes et les
prix sont des plus avantageux. Vous
ne pourrez manquer d'y trouver
tout ce dont vous avez besoin.

Quant aux articles qui peuvent
encore vous manquer pour le prin-
temps vous ferez bien de les com-
mander immédiatement pour vous
assurer une prompte livraison et
une bonne main-d'oeuvre.

Mettez-nous simplement à l'é-
preuve et rendez-vous compte par
vous-même que

NOTRE PRIX ET NOTRE SERVICE
SONT BONS.

10amîra E&hbîn (&impang
184_Ene &Gill -_____

En slo ax am annnow, i vms mewnUonne I. "Prix courant, .... v .urasw un .m.., s s.

Vol. XXXIV-No 8 LE PRIX COURANT, vendredi 21 janvier 1921
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Il . .. ~. n

sLGAC

OLJAUTE
CONFORT

ELEGANCE
M COMFORT

11. 0. McDOWELL

'I

La Tréponte
GLOBE à coussin

Pour l'ajustage, le confort et la qualité Il n'y a rien
qui égale notre chaussure à trépoiute Globe à cous-
sin. Elle est faite sur une forme rationnelle, qui
laisse au pied tout l'espace nécessaire tout en étant
du meilleur style. la. seqlle Intérieure à coussin
aasu!re' un cqnfort 'que seule peut procurer une
chaussure fabýlqude* d'apiès le procédé de la tri-
pointe à coussin. Le meilleur cuir qui puis.e étre
acheté, employé d'après le meilleur procédé de tré-
pointe connu, donne une qualité Insurpassable.
Nos chaussures de marche pour enfants sont faîtes
d'après le môme pýocdé, mals la semelle extérleurn
est souple et flexible, comme l'exige un pied d'en-
tant. La qualité et le style sont ceux du modèle à
trépoiùte Globe à coussin.

Clobe $hoe
LIMITED

Fabrique à TERREBONN-E, P. Q.

H. N.

j 4~¶INAL UPCo
.poratu JobWWs~ e

LINCOLN

Agents veideurs

MACIAINERIE CREPINS EËT AC- 'nir
CESSOIRES de FABRIQUES de H~

n~u. lernias àoe ima- W 0

Tissu et isloe "eu Pdl et Maq.

DoaLoathor Sialu 0s., U.u MasM

Daoe ~

Euto«e@uft de 1nr lot et atwebe.
tomos. b

Fabriqm et Su«erush

37 Fodry7 St S.

Dom Ohm ISu UMs VU&

MWsla. L ce. Ca, bu .
Na.bh à Qbu.

m.ý M& cowezwed s&mis
147 ~ ~ ~ emm o&IN ~Un NU

leu M bos et bbss Pm omj.
pi0&

Nauisu maumeO. ao
NaILe ML Mmm 0&8 Beau. U

Nasibe à couas à mmiftj.

sièêge Sodal:
154 Rue Nette-Damie Out

MuoNs.. &Ug *oudr MM&aslPs

.114 Polsmt M fuson%-#Mmnê

em.o Ugub c& -.. OsN
enlâl >înfrý#Icrmasi04Bon,

Appufefle de ehouffage Ilerfflque.
The Tette Nf. os& Tus.b on&

lneat c- cbBUUVuw
cuDir ltBe de. ObI .
etc.

366 Rue. St-Valu,
QUEBWs .

En.4sduui - aunsu~ouvs, i vous ~ I. Pk C.wmnV', vous vous fblhm~ un msuIssw SeMis.
I

R PM CRRM, ven&*e& 21 janvier 192'1 .v6t, X IV-No- 8
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Faites-vous des amis de vos clients
Vous ferez de chacun de vos clients un client fidèle si vous faites vos
réparations avec les semelles Tenax et les talons en caoutchouc
"Scoop". C'est parce qu'ils sont si légers et si flexibles qu'jis sont
si confortables au pied, ils sont également imperméables et dura-
bes..

SEMELLES TENAX
et

Talons de Caoutchouc
"SCOOP"

Maltese Cross

Gutta Percha « Rubber, Limited
SIEGE SOCIAL ET FABRIQUE - TORONTO

Sucessaoes dans les princile viles, du Candan

En lerivnt aI:uwnnee mi vous mentlonnes-le"Prix Couwrnt", vous vous Iecuresun mSliIuW-SOMis0.

.LE PRIX COURANT, vendredi 21 janvier 1921
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Marque Yamaska
Lorsque cette marque est apposée sur une chaussure elle représente beau-

coup plus que le nom d'une marque particulière. Elle signifie que la chaussure
est digne de confiance au point de vue de la longue durée,-u confort et de la
satisfaction générale. De plus, derrière cette marque se trouvent cmquante an-
nées d'expérience et de conhaissance dans la fabrication de la chaussure courante.

Vous ne faites pas fausse route en plaçant la "Marque Yamaska" dans votre
stock. Elle a un pouvoir surprenant d'attirer les affaires.

LA COMPAGNIE J. A. & M. COTÉ
St-Hyacinthe, - P. Q.

CARTONS POUR CHAUSSURES
Nous fabriquons des cartons en tout genre pour

bottines et souliers, et nous fournissons les plus grandes
manufactures de chaussures du Dominion. Adressez-
nous vos demandes en indiquant les tailles et quantités.

"LA MAISON. DU SERVICE "

MOITES DE CARTON DE TOUS GENRES
862-864, Avenue Lasalle, - - - Montréai, Qué.

NOUS VOULONS SEULEMENT LOCCASION DE LE. PROUVER.

, Esrivant m aux nnonours, i vous mentionno. le "Prix Courant", vous vous, ssures un meileur erom,

VOL XXIV-Nd 8.LÉ! PRIX COURANT, vendred& 21 janvier 1921
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1er JANVIER 1921

HALL- HOGES
-- LIMITED

Successeurs de

INDUSTRIAL EXPORT COMPANY
OF CANADA, LIMITED.

"UNE ORGANISATION
DE VENTE"

SPÉCIALITÉ

LA CHAUSSURE

16 rue St-Sacrement
-:- MONTRÉAL -:-
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La seule chose que vous désirez dans un
SOUS-CAP, c'est la longue durée

Cela signifie qu'il-dog être impermable à l'eau, à la transpiration
et assez fort pour résister aux chocs vioents. Le rocédé du sous-cap
Vulco-Unit donne exactement ces qualités essentielles.

Employez le véritable

SOUS CAP

VULCO Y UNIT
?Ap0*s rsll-PooU et Prouits BrevetIB

VENDU UNIQUEMENT PA

Beckwith Box Toe Limited
SHERBROOKE, P. Q.

La première pensée
pour 1921

Les détaillants avisés qui ont étudié de près
la situation, peuvent facilement se rendre compte
que le public désire des chaussures meilleur
marché.

Une bonne chaussure à un prix raisonnable.

Voilà ce que les gens demandent en 1921.

Voyez la ligne Sisman - la chaussure solide classique avec le style et la qualité du
matériel et de la façon.

VOTRE JOBBER PEUT VOUS LA FOURNIR.

THE T. SISMAN SHOE CO., LIMITED
AUROllA, - ONTARIO.



REPARBATEU.R.S OsCHAUSS.URES
PRÉPAREZuVOUS POUR LE

PRINTEMPS
.~.'

- z-~>

Placez imnmédia tem
CoinMm .a ~e "d'une

"<s

't. r .~.

yotçe

Installationi pour
Réparer îlesChaussures

Catalogue et renseignements envoyés avec plaisir sur demande.

United Shoe Ma chineryC.o Canada, Liinited
tBuraffu principal et usinke,
ienue. Bennett, Nalsonae«ye.

- TORONTO,
90 Rue Adésiide Ouest..

-MONTREAL

46 Rue Foundry, Sud..

Bureau de. Vine,
227 Rue craig Ouest

QUEECP
28 Rut4 Demers.

*1. ~

* I

t .. s 4

amseni noumn. im vos%1PkCovh0 ou os su un imâf~Md
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LELEGANCE ET LE CONFORT SONT LES CARAC'ERISTIQUES RECONNUES DES

CHAUSSURES LADY BELLE
McKAYS FINES POUR DAMES

La clientèe élégante a depuis longtemps apprécié les qualités de cette marque en lui accordant
sa faveur. Ne manquez pas d'avoir en stock les chaussures LADY BELLE pour soutenir la ré-
putation d'igamce de votre magasin et pour rpodre aux besoins d'une clientUle d'élité.

'Zbe labt 1elle %boe Co.,

Fabricats de bauuure flnes NeKy pour dames.

KITCHENER

HECTO'R

- - ONTARIO.

SHOE
Fabricant de "Romées" et "'Opras* TURN pour Hommes.

Aussi souliers pour Femmes: Théo, Oxford, Pump et Colonial "TURNS"

Nos représentants sont actuellement sur la route avec une col-
lection complète de nos modèles d'automne, ainsi qu'une série de
nos articles courants en stock pour répondre à vos besoins actuels
de réassortiment.

NOS PRIX DEFIENT TOUTE CONCUIMRENCE.

HECTOR SHOE
S. DESROCHERS, Propriétaire.

331 Rue Demontigny Est,
(Ancienne place de Tetrault Shoe.)

-- - - - MONTREAL

T&. Est 6647.,

En dorivant mu anonosm si vous mntionn le -PM coM", vous vous amfsf - muewu sMbe .

LE PRIX 00URANTj, vendredi 21 janvie 1921 VOL XIV-NOi
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Fabrique à ViauffDe;, 'Mortr6aI.

A TOUS 'NOS' CLIENTS

Examninez votre stock et demandez nos prix. Nos lignes répondent à toits vos. désirs.

La régularité, dans la fabrication*, la qualitéè maintenue dans nos chaussures 'nous ont
obtenu les résultats que vous connaissez.

DEMANEZ LA CHAUSSUR DE FEMME, LA KENA.-

La Compagnie de Chaussures LA RENA;. Li mitée..
HARRY E. THOMPSON, gérant des, ventes.

J. A. EO LECLAIR représentant- pour'le district de Montréal.

Sle d'Echantilloiis Chambre 101, 153 rue Peel,
coin des rues Peel et Ste-Catherine,

MON"RAL Uptowu 322

undem*-m~s.m n iam ~~CumV, -nsmw sIs n

.XXXIV-NÔ3 LP ~RiX~oeURM~T~ ve~i*edI' 21. ianvier~192l
I

RELISEZ
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SURFACE MID
(Cheval Glac6)

Se fait en noir et en *couleurs.
Pendant une saison où vous êtes anieux d'offrir à votre clientèle une valeur un peu meil-

leure que d'ordinaire, vous devriez vous intéresser à la qualité du "Surface Kid" de Borne. Natu-

rellement c'est du cheval glacé sous un autre nom; mais il est si supérieur à la majorité des cuira

de cheval qui se trouvent sur le -marché que nous hésitons à l'appeler cuir de cheval. Le "'Surface

Kid" de Borne est si beau que beaucoup l'ont pris pour du chevreau. Et encore il est meilleur

marché que le chevreau de bonne qualité. El ne s'écorche pas, ne, devient pas gris et dépasse en

durée le bon chevreau.

Sivous déirez en voir un échantilon, nous nous ferons un plasir de vous en adresser un.

LUCIEN BORNE
QUBECp P. Q. Egalement à Montréa et Kitchener.

POMPE FOULANTE TMOMEGA
SANIS MEICTIN, A IDOUML AION Si vous éprouvez

lU pompe."Omffga est mne pompe fou- ~q eq e e b ra
lante, d'une manoeuvre fecilo et de VUqu lq e emxr a
modérd. Cette pompe n'a Pau de 07115t-
dre, pau de plonseur de cufr. et % ble dassosleat
ne peut rea4omago. L'uprtouet
lit décharge sont faites pour s'ajuste
sur tuyau de fer.

Là gravure ci-contre repr6sente la
coupe de la pompe montrant lus pièces
de manoeuvre. efarqu e.me eunobrme ]u eCONSULTEZ
dç ces voume pour la mnsttlu
Il suffit de la montrer pourfarue
vente oeAnnonce

lae pompe *eg" e reoom- les An o c s du
mande de pr4férence à la pom-
pe allemande à iets pca
lement pour leuisatie.
No'8. capacité par heure 400

No 4, capacité par heure, 425
Nos:: arheue, ?IPRIX -COURANT

MI votre fomrusew ne peut
vont la precwer edressz.vou
directement à et écrivez aux
MACHDoERIE ONEG annonceurs.

ST-HYACINTHE, P. Q.

En é6crivant aux annenceurs, .1 voua mentionnez le "wPrix Courant"', vots Vous assurez un meilleur service.

VOL [V-NýLE P= COURMt vmdii& 21 limvier M
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Ne Jetez Pas Votre Argent Par Les Fenêtres!
Si vous n'êtes pas décidé à publier des catalogues, des
circulaires, des dépliants qui soient bien rédigés, pré-
part avec soin, imprimés avec art - gardez votrd
argent dans votre poche.

Il vaut mieux ne rien publier du tout plutôt que de
publier des imprimés mal rédigés, mal typographiés,
qui créent dans l'esprit de ceux qui les voient l'idée
que votre maison est arriérée.

Si vous n'avez pas le temps de préparer vous-même
des imprimés d'annonce qui soient dignes de votre
maison, jetez quelques notes sur un bout de papier et
envoyez-le nous - nous ferons le reste.

Leš typographes-experts de notre atelier donneront au
texte que nous préparerons pour vous, une toilette
typographique, qui attirera l'attention de ceux qui
verront vos imprimés et augmentera votre clientèle.

La Cie d'Imprimerie des Marchands,
Limitée

198 Rue Notre-Dame Est, - MONTREAL.

En 6orivant aux annoncurs, si -vous mentionso le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur servios.

XXXIV-No 8
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TableAlphabétique des Annonces

Amerkan Poil & Týextile. 67'
Assurance Mont-Royal . 72

- B

Banque Hochelaga.
Banque d'Epargne
Barrett .. ....
Banque Nationale
'Banque Provinciale
Berry Bro. . ....
Britishu Colonial Fire
Beclcwlth Box Tee.
Brodie & Harvie.
Brodeur, A. .. ..
Beach Fouodry
Boweer.. ..
Borne, Lucien
Boisvert, J. W..

40-41

57
70
70
67

Iii. 72
14

72
74

*69
i8
6

C~anada Decalcomanis..
Canadien Cons. Rubber.
Cie J. A. & M. Côté ..
Clark, Wm .. .. .. .
Connors Bros .. .. ..
Côté, A. A. & Fils ...
Côté & Lapointe ...

Ihn¶,, A 0. . . 72-

.... Couverture
Cbc. & Dwlght . . . 66
Canadian Milk Products. 63

D

Daoust, Lalonde &Cie. 3
Duclos& Payen .... 4
Duffy, J. J. A Co. ... 66

Evans eather.
Eddy &Co .. .. .. .. 7o

Fontaine, Hleni . . . .- 72

Olanon, P. A. .. .. .. 72
Oarand, Terioux &Cie- 72
(lirouard, Limitée 6
Globe Shoe Llmlted . îc
autia Pembha.....x
Gagnon, Lachapelle & Mi-.-

bert. .. . .. ... 2
Ounne Ltd. .. .... 69

Hector Stuc.......6
Heinz........
Hall & Jodges 1Wd. .. 13

bnp. Tobacco.....35
Interational Supply . '
-international* Business

.-Machins m Couverture

K

King Paper Box . . . . 1

L

Lady Bege Shoe C. x6
Lamontagne, Racine Ltée,

Couverture
Lqorte *MartLtée . 54
Lewis Bru ... .. . .. 59

M

Macdonald Reg'd . . . 48
Mathie, Cie J.-L. s 5
McArtmur, A. ...... 70
Montbriand, L.-R. . .72

Montre,@t Biscuits . .64

Morrow Screw .. .. .. 72
Miner Shoe, . . Couverture

Nova Scotia Steel Co.
O

Oniega Machlnery

P

Partrldge Rubber Co..
P. Poulin & Cie, It6e
Pink.. .. .. ....
Pure Cane Molasses

R
Rafflay Pant .. .. .
Robinson, James ...

Rena Footwcar ....

s
Salade Tea .. .. ..
S-choll Mfg Co. ... .
Sisman Shoe Co. Ltd..
Stauntons Ltd .. .. .
Stili Mfg. Coc.. .. ..
St. Croix Soap. .. ..
Smnal'e Ltd .. .. ..
Stanway Hutchins...

u
UJnited Shoe Machlnery.

W
Western Assurance.

PROTEGEZ VOS ÉePARGNES!
Renseignez-vous sur les placements avantageux que vous pouvez faire,

Sur ce qu'il vous faut éviter. Apprenez à faire fructifier votre argent.

E IýNFORMATIO0N
FINANCIERE ET ECai,.ONOMIQUE
TRAVAIL - CAPITAL - BANQUE - ASSURANCE - PLACEMENTS.

P ARAI TOUS ILES JEUDIS.

Elle traite du travail, du capital, des banques, assurances, placements, etc.

LE SEUL JOURNAL DU GENRE PUBLIE EN FRANCAIS

SPECIAL AUX LECTEURS DU "6PRIX COURANT"

an d'abonnemnie-t pour$eOO
NUMERO-SPECIMEN ENVOYE GRATIS SUR DEMANDE.

"'VINFORMATION", 198 rue Notre-Dame Est, MONTREAL

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le Uprix~ Courafit", vous vous assurez -un meilleu service.
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CHAUSSURES EN
CANEVAS BLANC
POUR DAMES, DEMOISELLES ET ENFANTS

Nos chaussures en canevas blanc ont acquis
une réputation des plus enviables. Leur qualité,
leur style et leur élégance ainsi que leur prix rai-
sonnable ont toujours été-appréciés de tous.

SI'VOTRE JOBBER NE PEUT PAS VOUS
FOURNIR NOS ARTICLES, VEUILLEZ NOUS
ECRIRE DIRECTEMENT ET NOUS VOUS IN-
DIQUERONS IMMEDIATEMENT UNE MAISON
OU VOUS ADRESSER POUR AVOIR SATIS-
FACTION.

Gagnon, Lachapelle
& Hebert

55 Rue Kent, - - - MONTREAL

Vente aux jobbers exclusivement.

un OM,* wm»ee, m OMM,# v ve
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Comment est votre Stock de claques?
Vous avez devant vous quatre mois de bonne vente. Les neiges

de l'hiver et les pluies du printemps entretiennent une demande
active pour les claques du Dominion Rubber System.

Ne manquez pas de ventes faute de formes et de pointures
convenables pour aller sur toutes les chaussures. Vérifiez votre
stock-envoyez vos ordres de réassortiment à la succursale de ser-
vice la plus proche du Dominion Rubber System et complétez ainsi
jusqu'au plus petit détail votre assortiment de claques.

Les Claques du
Dominion Rubber System

vous mettent à même de donner à vos clients la valeur de leur argent
comme qualité, style, confort et usage résistant et vous permettent
de faire des ventes et non des excuses, parce qu'elles se font en n'im-
porte quel style pour aller sur les chaussures d'hommes, de femmes
et d'enfants.

DOMINION RUBBER. SYSTEM
Siège Social - Montréal.

LES SUCCURSALES DE SERVICE SONT SITUEES A

S Halifax, St. John, Québec, Montréal, Ottawa, Toronto, Hamilton, Brantford, Kitchener,D) BMI Cndon, North Bay, Fort William, WinnEo eg, andonRegina, Saskatoo,IRJJER Calgary, Lethbridge, Edmonton, Vancouver et Victoria.

FA.im a u.wmamsssws ai 'vou siIm' 'MA 1Q.t! -eus ossn m mdlouvss
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Ce que Démontre une Enquête sur les Réductions de prix,
les Chiffres d'Affaires Comparatifs, et les Perspectives

d'achat dans la Chaussure
Dans certains cercles du cocmmercu de chaussure.

pt de fait.,parmi les commerçants en général, il s'est lar-
gement créé des impressions concernant les conditions
existantes dans le commerce de détail de la chaussure
qui,, en autant-qup nous puissions le savoir, ne sont pas
toutes justifiées par les faits. L'une de ces impressions est
que~les détaillants n'ont pas réduit leurs prix suffisam-
ment et:comme résultat paralysent cette industrie; une
autre iugpression qui: s'est implantée est que le public est
en grève d'achat depuis six mois. Pour connaitre l'état
véritaee;des affaires, une enquête a été laite ces derniers
temps pour obtenir des :renseignements des principaux
détaillante -de chaumsures du iDominion. Un question-
naire fut envoyé et .les questions suivantes posées:

1. Quel est le pourcentage moyen de réduction de
vos iprix comparée à ceux anaxima du printemps 1920?

2. Sur:quUle ligne :la plus forte réduction a-t.elle
été faite (si :le diminution n'a pas été égale -sur toutes
'les lignes) ?

0. Comment votre chiffre d'affaires s'est-il com-
porté pendant les six derniers mois de 1920, en compa-
Waison de la même période de 1919?

4. Avez-vous pu réduire votre stock ea point où
vaus pensez que vous pouvez commencer sûrement à ache-
ter de nouveau?

5. Quand pensez-vous commencer à acheter pour le
printenmpssi vous n'avez d*à commené?

Une- cinquantaine de réponsesont été reçues. Elles
montrent que-les réduutions.du prix de détail de la chaus-
sure ontvarié.de 101 50 pour 100. Une bonne moyenne
indique la réduction généraleia été d'environ 20 pour 100,
et ce pourentage aemnble être une réduction correcte en
rapport avec lesconditions tprésentes. Les variations dans
la diminution zdu prix!du! gros couvrent'une vaste échelle
allant de 10 à 30 pour 100,.et-les .détaillants ne peuvent
s'attendre à;ee: que eepourcentage soit dépassé encore que
dlans certains es:on ait vu des réductions plus sensibles.
mais eHe.étaient mônvées par .des ventes annulées de
stock livrétdans leur localité etLdonton dût,se débarras.
ser à des prix au-dessous des valeurs véritables.

En ce qui a trait à la grève d'achat du public, il est
un fait remarquable, c'est que parmi les réponses reçues,
la moitié disent que leur chiffre d'affaires pendant les six
derniers mois de 1920 a été plus fort que pendant la
même période de 1919. Plusieurs accusent un chiffre
d'affaires à peu près égal, tandis que ceux restant, envi-
ron 40 ,pour 100, prétendent qu'il fut plus réduit. A pren-
dre tous les chiffres dans l'ensemble, une augmentation
-énérale est notée. Toutes les réponses i%'ont pas spécifié
les chiffres, mais d'après ceux qui en ont fournis et ceux
qui ont indiqué que leurs ventes avaient été à peu irès
égales, on peut en déduire qu'il ya eu un pourcentage
moyen d'environ 9 pour 100. A coup sûr, pareille chose
n'indique pas une grève d'achat de la part du public.
Dans quelques centres, les affaires ont certainement été
,lus calmes pendant les six derniers mois mais il n'y.a rien

là-dedans de nature à faire croire à une cessation de la
demande de la part du consommateur. Le consomma-
teur a demandé et obtenu des prix plus bas, et sa demande
ayant été satisfaite, il a acheté où il pouvait trouver les
meilleures occasions.

Les difficultés ont été dues sans aucun doute aux
stocks trop lourde. Pendant que le marché était en hausse,
la pflupart des détaillants ont acheté en grosses quantités,
bien plus qu'ils n'auraient dû faire, et ne se trouvèrent
pas prêta pour la réaction, de telle sorte que beaucoup des
marchands se trouvèrent, pendant l'été passé, avec des
stocks de plus du double de ceux qu'ils auraient dû avoir
normalement Il y en a qui disent qu'ils ont du stock 'uf-
fi.ant pour une, autre saison mais ce n'est pas la majo-
rité. D'autres ont été assez heureux de pouvoir liquider
presque tout ce qu'ils avaient. En règle générale, cepen-
dlant, on peut dire que tous achètent avec prudence. Il
semble que des commandes petites mais fréquentes doivent
être de règle pendant quelque temps.

Dès fin janvier, les manufacturiers enregistreront
probablement une augmentation graduelle des affaires et
nous pensons qu'au mois d'avrià ou mai la demande ou
détail sera active et régulière.

VoLIV
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UNE LECON DE L'EXPERIENCE MERCANTILE

DE 1920.
Etats-Unis montrent, par exemple qu'au mois de mai
dernier 86,515 paires de iiusures pour femmes ont été
exportées au Canada, à un prix moyen de $2.80 par paire.

Les marchands détaillant, qui ont subi de lourdes Je COUS clUCL ae COlIeCUOf pour cette classe ce Cfluma-
pertes, et ils sont nombreux, dans la crise actuelle, feront 'e qui comprennent la majeure partie des mportatione
bien de se souvenir des leçons que la situation leur a don- de chaussures au Canada serait de beaucoup plut "6 et
nées et de les prendre à coeur. Il est dans la nature hu- 1à seule conclusion que l'on puisse tirer, c'est quune grande
moine de penser et d'agir avec la foule, d'être optimiste quaité de chaussures ont été "déverse". Le. conditions
lorsque tout le monde l'est, d'acheter lorsque tout le monde semblaient s'améliorer quelque peu, il y a quelques mois'et
dépense, mais lorsque la scène chage et qu'une période d le prix moyeu des chaussures de femmes importées des
dépression atteint le commerce, alors la moyenne des hom- EtatoUmi en août était de $L84 et en septembre de $4,
mes se porte à un autre extrême et devient si timide et q bien que ces prix soient assezbas pour éveiller des soup-
pessimiste que le commerçant se tient virtuellement gons. Dans les chaussures d'ommes, les prix moyens d'im-
en état de repos. Il agit comme ui la dépres- portation en juin étaient de $2.54; eu juillet $3.75; en
sion devait se continuer indéfiniment, comme i août, $7.34; en septembre, $5.94,.chiffres qui semblent
le pays ne possédait pas de ressources récupératives, idiquer une condition semblable à celle de limportation
pas de ressources en hommes, en argent et matériaux des chaussures de femmes. Plusieurs journaux se sont
et il ne fait ni argent ni progrès jusqu ce qu'une mis e relation avec le commissaire des doua-
autre période le rappelle à la vie. Il n'est préparé ni au nes à Ottawa, au sujet de la question du déverse-
bon ni au mauvais temps lorsqu'ils se produisent. Il n'aide ment des chamûres. On a traité deu faite que nous veno à
pas non plus à amener intelligemment le premier ni à éloi- de mentionner, et il a été démontré qu'une stricte gureil-
gner le dernier. Il ressemble à ux marin sans expérience lano des frontières par le gouvernement pourrait enryer
qui ignore l'art de virer, de sorte que, au lieu de faire le mal. Comme résultat des dicuions que nous venons
usage des vents alizée pour le conduire à l'endroit où ten- de mentionner, de commissaire des douanes a envoyé le
dent ses efforts, il est emporté à tous les vents. communication suruO

S'il y a une leçon à tirer de conditions actuelles, c'est "En réPonse à votre lettre relative à l'importation
celle-ci, qu'un homme d'affaires ne devrait jamais se per- des ehauesures au Canada, je dois déclarer que le dépar-
mettre de se laisser absorber dans les affaires du moment tement des douanes a émis dans tous les porte du Canadû,
-- que ce soient des contretemps ou des succès-sans porter des bulletins demandant un examen minutieux et une
ses regards sur les pronostics du temps à venir. Ce furent estimation de toutes les importations de chaussures et qu'un
des hommes qui voyaient DE LOIN qui ont édifié les certain nombre dimportations individuelles ont été soumi-
grandes institutions qui resteront pendant des générations ses au département pour être examinées et quees servi-
comme des monument. érigés en leur honneur. rut de base comme évaluation."

Il est aussi insensé de refuser d'acheter que d'annon- la gouvernement est évidemment prêt à faire de son
cer - parce que ce sentiment général prévaut - comme mieux sur cette question. Si quelques cas spéciaux se pré-
il l'était de faire des gros approvisionnements de marchan- sentaient à lattention de nos lecteurs nous serions heu-
dises à prix élevée le printemps et l'automne derniersparce reux qu'ils nous les signalent.
d'autres faisaient ainsi. Dans ces occasions, un homme 0
d'affaires - s'il mérite vraiment ce nom - doit montrer
de l'indépendance. Il peut demander des avis, mais une fois
qu'il les a demandés il doit tirer ses propres coucclusion
suivre s propre ligne de conduite. Mais il n'y * pas -le Devrait-on stimuler la o ? I a réponse q ette que -
moindre doute qu'il y aura un grsnd. nombre de warý.. tion, tppliquée au commerce de chaussures, déped grande-
chaeds et de manufacturiers qui seront aussi mal prépar rixnt de la clientèle du détaillant Seul le marchand de dé-
au retour de la prospérité qu'ils létaient pour son déclin tail dont la clientèle se recrute dans la clasem riche peut
et qui, par leur attitude retarderont son arrivée, tenter de stimuler la demande de cette manière. La "Tu-

_ _donc. est un bon mot de passe pour le commerce su oe

LE GUVENEM NT PET METREmoment bien qu'il ne soit pas nécessaire d'appuyer là-
nUN dessus - parce que ceuxqui étaient entièrement sans pr-

FREIN AU "DEBORDEMENI' 2 de pendant la grande activité des affaires, seraient pru-

dent. maintenant s'ils le pouvaient, la plupart d'entre eux
Le «d6bordementV' des chaussures au Canada par les sont maintenant forcés de vendre. 'utre part, l'homme

manufacturiers dles Etat-Unis, à prix rédui a fait le su- d'affaires intelligent n'a pas besoin d'être averiU
jet de plusieurs discussions dans les cercles de la. chaus. a dCest un fait sigificatif, toutefois, qu'aux Etat-
sure récemment. fln'y a pas de doute que le Canada a Unis, un bon no bre de marchands éminents de chanso -
servi dle lieu "'dépotoii' pour les chaussues américaines des se sresnt du stimulant ad la mod de leur mieux et
à une certaine époque. Les rapportadu gouvternement des que leu s journau de commerce recommandent cette ligne

-LE PRIX COURANT, vendredi 21 Janvîer 1921 Vol. XXXIV-.'&Nio i -



VoL XXXIV-No S LE PRIX COURANT. vendredi 21 janvier 1921
de conduite. Mais on doit se rappeler que les conditions au
Canada ne sont pas lee mêmes. Le public acheteur ici est
,noinù changeant et il est probable que nous n'éprouve-
rons jamais de ce côté-ci de la ligne, des vagues de de-
mandes comme il s'en produit chez nos voisins. Il ne se
produira pas non plus chez nous le triste état de com-
merce qui leur arrive. Le public canadien en général est
moins facile à influencer, il est un peu plus opiniâtre et
alors qu'il est tout à fait susceptible d'éducation, il ne se
laisse pas conduire par le nez. Nous n'avons pas, non plus,
autant de multimillionnaires dont les familles n'ont rien
autre chose à faire qu'à se bien toiletter. Il est donc idan-
gereux pour le marchand détaillant de chaussures de croire
qu'il pourra conduire son public comme il l'entendra. Il doit
être attiré avec tact et avec soin parce qu'il se méfie des
pièges et qu'il appréhende le camouflage. Néanmoins, lors-
que le marchand de détail a une clientèle de haut ton, nous
vnyons que l'introduction de quelques nouvelles modes
peut être permise et qu'elle est désirable.

o

LES CHIFFRES NE MENTENT PAS - MAIS
ILS PEUVENT TROMPER

Il existe une confusion conaidérable parmi les nar-
chands de chaussures, aussi bien que parmi les autres
commerçante, relativement aux méthodes de calcul et quel-
quee-uns sont appelés, pendant cette période de déclin dans
les prix, à perdre beaucoup d'argent et peut-être à se rui-
ner par manque de précision mathématique.

Par exemple,.il y a la question des pourcentages qui
sont basés sur les prix de vente et ceux qui sont basés sur
le coût. Ie dépenses et les profits bruts doivent être cal-
culés de même, soit sur le prix de facture soit sur le prix
de vente. Il est plus commode de se servir du .prix de vente,
parce que le marchand sait jour par jour et année par an-
née ce que sont les chiffres de ses ventes. Les résultats
comparatifs sont les mêmes, quels que soient les chiffres
dont il se sert, mais on doit se garder de calculer les pro-
fits brute sur les prir de facture et en même temps se ser-
vir des prix de vente pour calculer les dépenses.

Un autre piège dans lequel un mardhand détaillant
peu prudent peut tomber, particulièrement à l'époque ac-

CHAUSSURES
VISSEES

STANDARD
pour hommes, garçons, gar-
çonnets, jeunes gens et en-
fants.

A. A. COTE & FILS,
LIMITEE,

tuelle, c'est de ne pas comprendre la différence qu'il y a
dans le pourcentage d'augmentation et le pourcentage.de
réduction. Il faut se rappeler qu'une diminution de 33 1/3
des prix actuels, serait égale à l'augmentation de 50 pour
cent qui a fixé les prix au niveau actuel.

Par exemple si une ,paire de chaussures qui coûtait
d'abord $6.00 est augmentée à $9.00 nous appelons cela
une augmentation de 50 pour cent et trouvons qve c'est
un fameux saut, mais si le prix est réduit de $9.00 à $6.00,
c'est une diminution de 33 1/3 pour cent. C'est dans ce cas
que le détaillant peut se tromper, s'il se met à faire des
comparaisons et qu'il ne les comprend pas bien. Il doit
bien saisir le fait qu'une réduction par un certain pour-
centage du prix marqué d'abord sur un article, repré-
sente un pourcentage considérablement plus élevé de baisse
lorsque de nouveau prix de vente est employé comme base.

ACHETEZ CE QUE VOUS VOULEZ QUAND
VOUS LE VOULEZ

Le meilleur conseil que l'on peut donner aux mar-
chands détaillants à l'heure actuelle, au sujet de leur poli-
tique d'achat, est celui-ci: "achetez ce dont vous avez be-
soin". Ce serait, nous craignons, suivre une mauvaise Po-
litique de différer d'acheter pour regarnir un stock, parce
qu'on s'attend à d'autres baisses de prix. Si les détaillante
en général font cela, il ne peut manquer de se produire une
réaction des prix vers la hausse au printemps.et au com-
mencement de l'été alors que tous feront leurs achats;
entre temps il y aura des ventes de perdues si les stocks sont
dégarnis. Le marchand sage tiendra son stock aussi bas
que possible, mais il n'hésitera pas à faire les commandes
de marchandises dont il a lesoin. S'il se pro&'it une re-
prise des achats au printemps, comme on a tout liei de le
croire, l'homme qui aura conservé son stock en bon,état et
qui pourra montrer des marchandises, fera le commerce,
tandis que d1'homme qui aura les rayons de son magasin
vides et qui n'aura que des marchandises désassorties ne
sera pas en état de faire d'affaires.

C'est un fait indéniable, toutefois, qu'il y a un pour-
centage considérable de mardhands détaillants qui ont des
stocks trop coneidérables et qui ne pourront faire que quel-
ques commandes dassortiment pour quelque temps à venir.

CHAUSSURES
COUSUES

McKAY
pour hommes, garçons, gar-
çoinets, jeunes gens et en-
fants.

ST-HYACITHE
QUEBEC.

Fariquent des Ugaes de chanusures courantes XeEar pour homme., garçons, garçonnets, Jeunes gens et enfantS, minai qu'une
forte Ligne de gnomehnnsures de travail, faites de meilleurs .ufi5 eni tnans an chrome, sur des formée ehaussant bien, des
puIt raionnables. Seneles visis Standard, desus ousu, dt. ous fi narel, de sorte que lacheteu peut voir la nature du cui
et savoir me qu'il acbête. C'est la ligne qu'il vous faut
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Ce serait folie pour un homme dont le dtock est de 50 à 75
pour cent plus 'considérable qu'il ne *devrait l'Otre à cette
saison de l'année, d'aller de l'avant et d'acheter de non-
relies marchandises pour les exigences futures. Ft, en
dépit du fait que très peu d'achats aienit été faite jus-.
qu'ici, c'est la situation dans laquelle se trouvent plu-
sieurs marchands; ils ont un stock qui peut -leur durer
six mois ou plus sans qu'il soit nécessaire de regarnir -les
rayons. Ce n'est pas une d6clarAtn en'courageante, mais
on ne peut nier qu'elle représente la situation actuelle,'
élhez un pourcentage appréciable de détaillant@ de chaus-
sures. D'autre part, il y a des marchands qui ont leur stock
à l'état normal et ces derniers devraient acheter ce qu'il
leur faut, niais prudemnient et continuellement au moins
tant qu'il n'auront pas fait leur inventaire qui leur fera
connaitre exactement l'état de leur magasin.

Les marchands de détail qui ont besoin de nouvelles
marchandises devraient eller de l'avant et les acheter,
a.utrement loraqu'arrivera le printemps et le commence-
ment de l'été, il se produira une demande accentuée que
l'industrie manufacturière, avec ses cadres réduits, ne
pourra pas satisfaire et le résultat sera une hausse dans les
,prix. Les marchands détaillants qui ont encore trop de
marchandises, -n'ont pas besoin de conseil au sujet de leu
politique d'achats. Ils ne peuvent en faire tant que leur.
stock ne sera pas réduit à l'état normal.

o

UNE DECLARATION DE LA ÂMES HOLDEN
McCREADY LIMITED, CONCERNANT LA

SITUATION ACTUELLE DE COM-
MERCE DE~ CHAUSSURES

Lia Aines Hodden MoCrady LimitedL a medé réceu-
ment à ses clients une circulaire donnant son opinion Our
la situation actuelle du commerce de la cha'uamre. Voici
l'exposé de la situiation présente telle que la comprend cette
importante firmne-

Depuis neuf moii;, le public Oanadien, par économie,
se prive d'acheter des chaussure%, excepté dané les cas dU~-
90h12 nécessité.
- Il en ept résulté que ce public est actuellement très
mal chaussé. Devant cette attitude du -publie le nierend
à son tour a refusé d'acheter du manufartuTier, se bornant
à liquider son gtock. Les tanneurs et les manufaxtudrer*
de chaussures ont, eux aussi, liquidé leuxw stocks, et ont
réduit consfidérablement leur production, quind ils n'ont
pas compjlètement fermé leura portes.

Ces conditions actuelles prévalent dams lie monKJù-
tier; il en est résulté une 'baisge considérable, dans 'les
prix ,des, peaux, ainsi que dansq les prix de tous lem maté,-
riaux entrant idans la confection de la cfiaumsme

Noum croyons que ces prix sont actuellement descen-
dus au niveau le -plus bas, qu i4 soit possibie d'atteiitire
d'ici à un certain tefps. Le fait est que le cuirs se Yen-
dent actuellèment à un prix moind'e .que le coût de la fa-
brication et .probablement plus bas que les prix qui seront
en cours durant l'anmée 1921.

. Nous croyomu aussi que nos ouvriers consentiront à
trauil1r à la fabrication de notre chaussue, sur une base
de salaire moindTe quze celle actuellement en force.

Nova croyons que le .publie a grandement bmsinde
dhasaures; qu'il a l'argent nécessaire pour en acheter, sUr%-
tout à présnt que la taxe de luxe e.çt abolie, mais il fau'-
diiait nécessairement, lui démontý'er que les prix demandés
sont juetee.et raisonnable.

Nous croyons que le détaillant a besoin de renouveler-
szon stock, et le lera, pourvu que le6 fabricants -lui'deman-
dent un prix raiqonna!br

'Poirt ce qui manque dans le moment, c'est du la con-
fiance mutuelle, et, les choses ne reviemuciront iaux condi-
tions d'autrefoim, que 'lorsque le public croira qu'il vaut
-mieux s'aider, que d'e se tromper les uns les autres.

Nous prenoni; la parole de no,; tanneurs, et autres four-
nisseurs, qui nous disent que 'les prix sont nintenant auipsi
bas; qu'il leur egt possible de les faire

Nousg croyons que nos emiployés ne @auraient accepter
qu'une réduttion raisonnable de leurs gage&.

Nous nous sommes basês iur tous ces faits pour éta-
blir une nomïeUe liste de prix, siur toutes nos nmrchandi-
req, chaussures en stock, matériaux servant à la fabrica-
tion, etc., eto.

Il nous a été inipodsble de réaliser aucun profit dans
les derniers neuf mois,, et notre budget de 1920 W=ese un
dfficit.

De -plus, lm profits des dernières années, se trouvent
albsodbés par le présent réajustement Bu d'autres terimes,
-l'administration de nos affaires, (y compris; la fadriation
de 470,500.*paires de dhaumsres pour nos soldats) n'a
rapporté aucun pro~fit ài nom actionnaires depuis le can-
mencement de -la guerre

Nos prix pour 1921, sont basés afin de noua rappor-
ter un profit net de 4%, sur notre maximum d'affaires.

Oroyez-'vous réellement qu'il y ait quèlqueý part, un
commerce quelconque, qui puiss être conduit MWr une
base aussi minime?

Tout ceci est notre contribution au stUCC.s de la guèrre
et à la période de reconstruction et de fea)ustefl4ft.

Nous comîmençons donc l'année avec une confiance en-
tière dhns le -public, en vous-'et en nous-mêmes.

Nous croyons que le temps est venu ou chacun doit
mettre l'épaule à ia rmue dams un effort commun tendant
à réajust 'er Ta situation actuelle.

Afin dOatteindre -ce but, nous arvons cr devoir ren-
forcer notre, Organisation, jostement à cause île notre con-
vkflqtiuegaTd-ant l'effort qui doit être fait, non seule-
mentZe la. part du manufacturier mis aussi du marchand
détaiant et du -;publie -en, généma] COomme preurve de notre
'bonne foi et dý notre!eonfianc, nous; avons établi une nou-
velle liste de prix, prennant, effet -le 3 janvier.

Oes prix sont bagés sur les .Prix actuels du cuir et
autre matériaux,, Sans que nous ayonsq tenu: compte des
marchandises; e-nmains, et sont réduits au minimum.

C'est sur cette base q u ou venos .sollicit0r votre
patronage primeat et fu*Lr.
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Coup d'oeil sur la situation du commerce de la
chaussure

COMMERCE DE DETAIL.- Le commerce chez les
détaillants pendant le mois de décembre semble avoir été
aussi prospère qu'on s'y attendait et dans bien des cas
plus prospères. Pour les grands centres, cela n'est peut-
être pas aussi exact que pour les petites localités où il y
a eu moins de manque d'emploi. Mais en général une
grande partie du stock a été écoulé, et les marchands d&.
taillants sont dans une meilleure position qu'ils ne l'é-
taient il y a quelques mois pour envisager lavenir. Alors
qtue quelques-uns ont différé de mettre leurs stocks sur
le marché, un grand nombre ont réduit les prix à une base
de remplacement et ont fini de résoudre le problème de
leurs inventaires. La plupart d'entre eux sont mainte-
nant occupée à faire leurs inventaires et il se passera
quelques jours avant qu'ils soient en position de dire au
juste ce qu'a été l'année qui vient de s'écouler. Dans son
ensemble il semble que l'année ait été bonne et que la
majorité des commerçants fera bonne figure. Si les sa-
crifices des derniers six mois ont été quelque peu draco-
iiens, ila seront en grande partie contrebalancés par les
conditions qui ont prévalu jusqu'au premier' mai. Un
bon nombre ont fait de grands préparatifs pour les ventes
de janvier qui ont eu lieu pendant les deux premières se-
maines de l'année. Ces ventes prépareront encore au
commerce et permettront des achats plus considérables
des marchandises pour le présent et pour le printemps
prochain, achats qui se feront cette année beaucoup plus
à bonne heure, à cause de la fête de Pâques qui tombe
iette année en mars. Toute la situation semble s'éclair-
eir et bien qu'il y ait encore quelque brouillard causé par
ceux qui ne se sont pas préparés aux changements de
conditions, il semble que le commerce va reprendre son
l'ours.

LE COMMERCE DE GROS TRANQUILLE -

Les manufacturiers et les jobbers rapportent que les af-
faires pendant le mois dernier ont été sans intérêt. Les
commerçants ont réduit leurs stocks et n'ont acheté que
ce dont ils avaient un besoin absolu. Quelques maisons
seulement ont acheté des marchandises générales. Il n'y
a pratiquement pas eu de voyageurs sur la route et il se
passera encore quelques jours avant qu'ils commencent
leurs tournées. Entre temps les marchands de gros font
leurs inventaires de même que les détaillants et tous se
rréparent à envisager la situation. Le fait que les ma-
nufactures ont été en grande partie fermées et n'ont pas
fait de nouveaux stocks, montrent que lem fabricants se
rendent compte de l'incertitude de la situation et donne
aussi une preuve qu'ils sont détermines de ne vendre qu'à
meure qu'ils achèteront du cuir aux prix etuel. Ces prix
semblent être parvenus à l'extrême -limite de bais=e et, à
moins qu'il ne se produise d'autre baise dans les fourni-
tures, il n'y aura plus de réductions dans le prix de chaus-
sures

et du cuir
Pour montrer jusqu'à quel point les prix de détail

avaient baissé dans quelques cas, un manufacturier a at-
tiré l'attention sur le fait qu'il avait vu des chaussures
marquées au détail à des prix qu'on ne pourrait égaler
aujourd'hui dans le gros. 'De ce que notre représentant
a pu apprendre du commerce de gros il découle qu'il
n'est guère potible de réduire davantage les profits sur le
coût actuel, et, à moins que quelque chose d'extraordinaire
n'arrive, ce qui n'est pas probable, les marchandises ven-
dues pendant le mois ne seront pas remplacées à de prix
qui permettront de maintenir le prix actuel de détail. Le
s"ntiment général dans le commerce semble être que, aus-
sitôt qu'il se produira une demande générale pour les
chaussures, il y aura tendance vers un marché plus fort
et celà n'arrivera pas par un désir du manufacturier d'aug-
nienter les prix, mais il y a une certitude morale, d'après
les conditions existantes, qu'on ne pourra se procurer le
cuir aux prix courants en quantité et en qualité nécee-
saire pour répondre :à la demande.

SITUATION DU COMMERCE DU CUIR
Il n'y a pas eu à vrai dire de commerce de cuir

depuis ,un mois, à l'exception de quelques petites ventes
ici et là aux manufacturiers qui complétaient des coin-
mandes qu'ils avaient pour le printemps ou qui fabr-
quosient quelques petites quantités de marchandises géné-
rales pour être livrées immédiatement. Les manufactu-
re d'ici et dans l'est du pays ont été ou fermées ou n'ont
fonctionné qu'en partie. Jes marchands de cuir ont senti
la futilité de placer leurs marchandises sur le marché,
bien que des offres tentantes aient été faites aux manu-
facturiers il y a une couple de semaines. Les manufac-
turiers de chaussures, presque unanimement, en sont ve-
nas à la conclusion qu'il est inutile d'essayer de forcer
le marché des chaussures, et attendent tranquillement que
le commerce de détail soit prêt à acheter. Les marchands
de cuir, malgré le caractère tentant du marché aux peaux,
se sont tenus à l'écart, bien qu'il se fasse des ventes par-ci
par-là. Les stocks de cuir sont peu considérables pour ce
temps de l'année, et bien que les tanneurs paraissent dé-
terminés à ne pas se laisser prendre lorsque des condi-
tions meilleures se produiront, ils ne se fient pas sur la
demandes soudaines. De l'attitude de réserve que mani-
festent les vendeurs de toutes classes de cuir à chaussuie,
il est permis de juger que le commerce de cuir ne dérange
pas les conditions qui, espèrent-ils, s'amélioreront dans
une couple de mois. Un des tanneurs a librement ex-
primé l'opinion qu'avant le mois d'avril, le marché aux
··haussures et au cuir sera meilleur qu'il y a un an. 1
a dit que lem gens deviennent plus confiants dans la aua-
bilité des produits généraux, et qu'aussitôt que le coin-
mîserce de détail se rendrait compte de cette situation, il
commencerait à faire des achats de stock. "Vous verrez
le prix du cuir s'élever", telle est la prédiction qu'il a
faite en souhaitant la bonne année -au "'Prie Courant".
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REVUE DU MARCHE DES PEAUX
DURANT 1920

L'année 1920 a été désastreuse pour le commerce des
peaux. Il y a eu baisse des prix rapide et presque sans
interruption, tandià que les affaires expédiées ont été de
quantité négligeable. C'est lorsque l'embargo canadien
surIles peaux fut mis en vigueur en juillet 1919, que les
marchands canadiens commencèrent à voir les indications
de la ddpreion qui devait se produire, et depuis cette
date le commerce diminua; mais ce n'est que cette année
que la baisse des prix est devenue si marquée.

Il y a un an les peaux des packers valaient 45 à 47
sous la livre et aujourd'hui elles se vendent de 12 à 13 sous
la livre et de ne sont que des prix nominaux, car il n'y a
pas assez de ventes pour établir un prix de marché. Cette
baisse s'est produite pendant une période de douze mois
mais on peut dire qu'il y a eu trois niveaux ou périodes
d'achat - au printemps, les cotes étaient de 40 à 44 sous,
'au commencement de l'automne de 22 à 24 sous et les
cotes actuelles 12 et 13 sous, les plus basses de l'année.
Très peu de ventes ont été enregistrées pendant le cours
de Vannée; à l'automne il s'est fait quelques ventes aux
prix de 23 et 24 sous. Chicago, bien entendu, est, le centre,

'le baromètre du marché aux peaux, et dernièrement, à
l'exception de la semaine du 30 novembre - alors qu'un
million de peaux changèrent de mains-un nombre très
restreint de transactions ont été enregistrées. Cetto im-
million de peaux changèrent de mains - un nombre très
stimulant artificiel de commerce, et lorsqu'elle cessa le
commerce retomba dans le marasme. Il est intéressant tou-
tefois de noter ici les prix auxquels se sont vendus ces
peaux, comparés aux cotes d'avant-guerre.

rVoici ces chiffres:
Prix

de vente
Prix

d'avant-guerre
Peaux fortes de boeufs. . 1 20 à 2½ q
Peaux légères de boeufs . 20 19 à 191

TPeaux fortes de vaches . . . 18 19
Peaux légères de vaches . . 15 19½
Peaux fortes de boeufs du

Texas . . . . . . . . . . . .16 19%..
Peaux légères de boeufe du

Texas . . . . . . . . . 14 19
Pea'ux extremement légères

du Texas ........ 13 18%
Bdeufs du Colorado . . . . 14 19
Boeufs marqués au fer . 15 19 à 191/4
Vaches marquées . . . . . 13 181/2 à 18%

Ce fut une grande vente de débarras commencée par
les packers et il est probable que ces peaux étaient desti-
nées à leurs propres tanneries.

La seconde transaction de quelque importance eut
lieu dans la semaine de Noël, alors qu'une vente de 90,000
4 100,000 peaux -légères de vadhe des packer (soustrac-

tiona faites de celles de septembre et de novembre) ont
été vendues à 18 sous et 100,000 peaux de vaches marquées
à 1, sous, les prix indiquant les conditions actuelles du
marché.

La baisse dans les iprix des peaux de veaux a été
même plus prononcée. Ces peaux sont cotées aujourdqui
à 12 et 14 sous, il y a très peu de ventes. Cela représente
une réduction de 80 pour cent sur les prix de décembre
1919, alors que la moyenne des prix était de 65 sous. Au
printemps, les peaux de veaux étaient cotés de 45 à 50
sous et les prix ont subi une baisse graduelle depuis.

• Bien que les prix soiept très favorables au point de
vue de l'acheteur, la perspective immédiate des peaux est
incertaine. Tant que l'activité dans l'industrie de la chaus-
sure ne reprendra pas et que les tanneurs seront incapa-
bles de liquidet leurs présents stocks. de peaux, il est
douteux qu'il puisse se faire de gros achats.

NOTES SUR LE COMMERCE DES CHAUS-
SURES EN CAOUTCHOUC

Conditions du détail et du gros. - Perspective pour
'hiver. - Réduction dans les articles de ten-

nis. - La nouvelle liste régulière probable-
ment réduite.

Malgré le temps neigeux qu'il a fait avant et après
Noë le commerce de caoutohoue n'a pas été très actif.
Le résultat est que les stocks sont plue considérables que
d'habitude à cette saison de l'année. Il ne reste que deux
nois pour se débarrasser de ces marchandises et les dé-

taillants se rendent compte qu'il va leur falloir faire des
efforts pour accomplir cela avant le commencement d'une
autre saison. C'est une bonne chose cette année que la
saison des caques n'ait pas commencé le premier janvier
comme chez nos voisins. Leurs marchands ont à faire face
à une situation semblable à celle qui les a harassés pour
la vente des chaussures en cuir. La nouvelle liste est bais-
sée d'environ dix pour cent dans tous les Etats-Unis et
cela produit un mauvais effet sur la vente des marchan-
dises qui ont été ochetées à la dernière saison, à prix aug-
mentés. L'impression que le prix des claques a baissé,
crée une dure situation pour le marchand de détail.

Baisse d'articles de tennis.

Le premier du mois, on a annoncé une baisse de
dix pour cent sur tous les articles de tennis et de sport,
cette réduttion devant s'appliquer sur les ventes de la
saison prochaine. Ainsi, ceux qui ont commandé avant le
premier décembre et qui ont droit à un escompte de cinq
pour cent pour avoir commandé à bonne heure, retien-
nent cet avantage. La baisse dans les prix a sans doute été
causée en partie par la lenteur avec laquelle les comman-
des ont été faite, mais elle est surtout attribuable à la
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baisse des matériaux bruts. Les manufacturiers itten-
daient la situation qui s'est produite; ils en ont donné la
preuive par le fait qu'ils ont garanti aux acheteurs, au
commencement de la m"ao que s'il se prodisait une
bais dans les prix avant le 31 mai,. cette baisse serait
applicable sur toutes les affaires expédiées, quand même
le marchand aurait à cette époque, diapoeé de ses chaus.
sures. Leès manufacturiers dlisent qu'Ils ne sont pas
anxieux d'a-voir un gros commerce de cette classe de mar
cbandisoe cette année. Ils disent que les trois ou quatre
dernières années ont été anormales et que les demandes
inaccoutumées qu'ils ont reçues ne lotir ont pas permis de
faire des affaires profitables sans intervenir considérable-
ment dams le commeice régulier du caoutchouc.

Réduction probable.
Comme nous l'avons dej dit la liste revis&e des prix

des commerçants américaine de caoutchouc accuse une
réduction d'lenviron dix pour cent. La baisse sur quelques
articles a été de quinze pour cent,'sur d'autres la baisse
a été de huit mais lsm moyenne est de dix. Diverses orga-
nisations ont demandé sux manufacturiers de caoutchouc
de différer la baisse de quel4ues mois. afin de leur per-
mettre d'écouler le stock quila avaient en main, mais la
liste de ibaisse avait pratiquemnent été émise avant que ces
dànaadho eussent été faites et il était trop tard pour-la
reaijuder. Au Canada, la nouvelle saison ne commencera
pas avant le -premier mars. Mme lO4uest convient que
c'est asztôt pour vendre des claques pour la saison Pro-
chaine. Il est tout probable que les manufacturiers de
cautçhoucS canadiens vont suivre l'exemple de leurs con-
frèzes américains et -vont annoncer une réduction de dix
à quinze pour cent. Il y a eu quelque discussion au sujet
de leecopapte à accorder sur les premières commandes,
mais cet escompte sera un des principaux facteurs Ï1834
les termoeede contrat de la prochatRe saison. Bntre temius,
les détaillants et les marchands de gros vont essayer de
réduire leur stocks de claques pour la mois de mars.

Su rfflrovisionnement.

Lme claques sont au nombre dles marchadises qui ont
subi une baisse sérieuse, comme résliat de surproduction
et de spéculation insensée tel que la chose s'est produite
pour le sucre. Aictuellement le caoutchouc brut est à un
prix moindre que le coût de production. Ies nombreuses'
~plantations d'arbres à caoutchouc, qui ont été faites à la
suite de la grande activité du commerce de caoutchouc en
1909 et 1910, dlevaient amener une suxiproduction de caout-
chouc, à muoins qu'il ne se développât une consommation
égale. Les demandes occasionnées par la guerre augmfn-
térent la consommation, et après la guierMe pendant les
Prospères années qui .suivirent> 'vint aussi. l'encorge-
ment fourni par les conditions du change. 1e bon Ma-
chté apparent du caoutchouc porta le manuifatmmei
américais, à Jfite'de grande achats- juoqu'ê l'anée 1919.
loptimisme qui prévalait au sujet du SHunerS en g"D
Mt~ joint au bas prix dans. les condition du tiqe por

térent les Etats-Unis à importer du caoutchouc en 1919,
au taux de 18,000 tonnes par mois. Les 'manufwactriers
américains de pneu avaient même formé le projet d'aug-
menter leur produ;ction, en 1920, de 30 pour cent. Les
producteurs et les marchands de la Grande-Bretagne tui-
rent déçus en croyant qu'il n'y aurait pas assez de caout-
chouc pour la demande. La consommation des Etata-
Unis fut estimée à près de 300,000 tonnes pour 1920.

%n mai 1920, toutefois, il devint évidént que les ma-
nufacturiers am&*cains de pnus wvaient surévalué la
puissance de consonmmation de leurs acheteure et avaient fa-
briqué trop de Pneus pour le besoin du pays.

Une autorité de Iondre dit, qu'un niveau de prix
a mainteniant été atteint lequel agira comme un agent
plus puissant dans la restriction de la production que
tout autre agent ou toute autre mesure spéciale que pour-
rait adapter l'Association de. producteur. de caoutchouc.
D'autre part, le bon marché du caoutchouc brut doit sti-
rucler la consommation. Le renouveau d'activité pourrait
être lent à -venir, mais il se produira certainement une
amélioration des conditions actuelles.

LA SITATION DU COMMERCE DE LA
CHAUSSURE AU DETAIL

Ce que les détaillants pensent des conditions présen-
tes et futures. - Ensemble des opinions relati-
ves aux affaires et aux prix. - Les stocks sont
encore bien garnis, mais dans une bien meilleure
condition qu'il y a un ou deux mois. - Des ami-
liorations en janvier.

vl a peu de temps un questioninaire ia été envoyé à
envi ron deux centh des principaux marchands dans le but
d'obtenir une opinion générale au sujet du commerce quant
au présent et à l'avenir. Voici les quetions et le son.uire
des réponses reçes:-

QUESTIONS POSEES.

Voici lWes questionw qui avaient été posées dans le
querctibnnaire

(1) Les stocks de détail ont-il a té rédiaité suff isara-
ment maintenant pour lee laisser &nme un état conservateur?

(2) Quelle est votre politique au sujet des auhate
maintenant?

(3) quelle et votre opinion au sujet de le, situatlbn
actuelle (Tu commerce déa èhMuËue?

(4) Les gens semblent-ils avoir encore de l'argent
à dépenser?

(5) Y a-t-il beaucoup de sans-travail das votre lo-

(61 Quelles sont les marhamld!sew qui se vendent le
ieux chez vous?

(7) qu'stbàdzvnu 'on fait d'affairew aprèa NoMl?
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(8) Est.ce que les gens de votre locelité parlent beu-
coup de la hausse deoprix ?

(9) Commeant voms proposez-vous de marquer -votre
stock lorsque vous ferez l'inventaire?

LES RPOýS.
(1) Quant aux conditions. de, stocke de. chmmmures

dans les nugamine de détail, da rmjeure partie des répon-
ses indiquerait que l'on cmit que let; stocka sent. ernSre
trop considérables, spécialement dans les petites -localités.
Une minorité des xmarchands prétmndent avoir leur stock
en bon état pour l'ané eprochaine.

.(2) Presque toua le3 détaillants ont déclaré qW'is nàû-
dhetaient présentenent que -les nrnrohandiseu dont ils ont
àbsoumnent besoin. Quslquee-ums prétendent empiéter sur
leurs besoins du printefps par une mare de 40 'pour cent,
et d'autres jusqu'à- uine marge de 70 pour cent, mais au-
cun n'a complété s'es achat8 usuels de la *saison.

(3) La4 majorité croit que le -pire de le crise evt 'passé
et pliuoieurs sont d'apin-kn que les affaires reprendront en
janvier spécialement si la température est froide. Plusieurq
croient que les affaires en.janvier ne seront mises eii mou-
vemnent que par des -ventes spéciales. Le commerce de Noël
a été meilleur après que le gouvernement eut en-levé la
taxe sur les articles de luxe, inmis cette démarmhe du gou-
vernemenst e rt 'venue trop tard pour créer un effet très aqp-
préciable.

(4) Apparemment, il n'y a ý5as grande rareté d'ar-
gent, d'aiprès les réponm'sreç-ues, mais l1s gens diffèrent
d'hcheter dans l'attente de prix plus bas. Ils semblent avoir
de l'argent à dépenser qiur de6 'plaisirs et desà faltaksies
mais remettent l'achat des articles d'utilité.

()Il semle qu'il y ait comparativement peu de chô-
mage, excepté dans les grandes villes. Le ch6anag6 n'a pas
encore effecté le commerce. des cdhaussure 3 sérieusement,
mais -plusieurs correspondants croient qu'il se fera sentir
au commencement de l'année.

(6) Les marchandises générales à prix iodér63 se
sont le mieux vendues, les -pantoufles, les oxfords et les
claques. Les comnmerçants ne croient pau que le commerce
de Noël ait été aussi bon que l'année d'ernière. Phisieun
correspondants critiquent -vertement la 'press quotidienne
parce qu'elle aurait détourné l'esprit du -public et lAurait
enipécher d'acheter des chaumeu'eo maintenant.

(7) Quand à l'état du m erce après- Noël, le ton
général -de l'oýinion est -plutôt décourageant. Quelques-unýs
'pensent que loreque les gens auront besoin de. obiausures,
ils viendront en acheter, mais d'ate% s'attendent à ce que
la lutte pour dbtenir des 'prix moins élevée se contitnuera
tant, que les gens pourrnt couvrr'leurs 9hassurmf trouées
avec -des claques. %l. prétendent qu'il y a une forte pré-
vention -contre tout achat aux prix actuels, spécialement
én canmpagne, où le prix dlee 'peux est si bien connu. Le
fermier attend que les prix des êbauseurea aient atteint une
haise .proportionelle à celles des peaux.

(8) Quant -à l'attitude générale au sujet des. prix,
les détaillanta dÏSnt qu'il ne gemMAe 'pa y avoir d'atpai-
sement. chez les ,açieteurs. ' un , dles, m!aihan&d dlit:
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"Ia demanden ,t des bonne, chauseures à des <prix -plus
bau et il n'y a pratiqument pastds demande, pour les disus.-
sures de. haut P;ix?". Un autre dit: "Ils-attendent toqiddt
grosses réductions pour les. haumares dum puintempi". Ap-
paremment le publie d~a 'pu changé. d'impression et il
croit les chausures trop élevées.

(9) Presque tous les marchands détaillants disent
qu*ils vont marquer les mardhaise de leur stock aux
prix du gros. Quelque&-una dipent que les diverses mar-
dhandises qu'ils ont en stoc* k sont à de3 prix qu'ils ne
trouiveraient pas aujoundlhui aU gros, et phI3ieu1M disent
qu'ils réduisent leur coûit dé quinze à vingt pour cent. La
plupart d'entre eux @Ont préts à acoopter leurs perte3 au
mois de janvier.

Ces opinions viennent des marchands qui roprésèntent
le commerce de la chauisure dans toutes les parties du
Canada. Ils ont leurs étê~lissmenta dans des localités dont
la population 'variede mille à cinq mille &mes de. sorte que
ces opinions peuvent être. wcnsdérées comme ce"le prêva- 4
lant dlans le coemere de la chauuTe par tout le peap.

ASSISTANT A'ý LAi PIRESIDNCE DE

X. R W. Aaheroft directeurý de la publicité pour
.Xmes Holdon McCredy, iÀmited, a été nommé, assista>t
uu préiident, enivertu' d'une nouvelle politique. destinée
à rendre plus. étroite la coopération entre la production.
la vente et la publicité.

M. Ashcrft. aýporte une ex~périence uique à i'exé-
eutipn de "e nouvelles fonctions, ayant été -pendant des
années direceteur de la-publicité, pour la United States
Rubber Oumpany, et' la Canadian COnolidated Rubber
Company, et le créateur des systèmes les plus efficaces
pour susciter la vente, mi en opération aux Etats-Unis
-et au -Canada ces derniers' tempe.

il ne fait pas de doute que l'entrée de M. Âshcrof t
« Ians le service actif de Âmes Holden McCready, Limite,l
correspondra à: l'application de -systèmes. définie pour le
développement phénoménal. de. industries de Âmes Hol-
den -McCready.: C «uir,. Chaussure, C~aoutchoucs, Feutre-,
Pneumatiques et Chambres à air, en 1921.

0

DINER-.ANNUEL

A la suite d'une conférence commerciale, le personnel
de Hall & .Hodges, Limited, .successeur de l'Industrial
Export . So., of Canada. iÀmited, atenu son dnerý annuel
au Ritz<Crlton% à ..Montréal, .ie 29 décembre dernier so us
la présidence de M. G. G. Hodges.

Les. discours. furent caractérigés par l'esprit d'oÔpti-
misme,.dempanidn et de confiance dans -les possibilités et
les ressourceau Cansda.. Encore qu'il y ai't,pour l'instant,
une dépr ession, indu.striex1e, les orateurs se. montrèrent tous
d'avis qu'plb serait- comparatvement -ade.ourte dre
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QUAND COMMENCERA-T-ON A ACHETER?

La question que tout le monde pose. - Peut-on y
répondre de façon satisfaisante?-Peuton faire
quelque chose pour la résoudre? - Quel sera
l'avenir dans le commerce des chaussures?

Ce sont les questions qui sont posées par tout le mon-
de, depuis le tanneur au distributeur de chaussures et on
pose ces questions en ce moment critique avec plus d'an-
xiété qu'auparavant. Une revue des conditions pourra jeter
un peu de lumière aur le sujet.

Comment s'est produite la baisse?

Voici les condition@ qui existaient il y a un an dans
le commerce des chaussures. Le commerce avait été ex-
ceptionnellement bon pendant des mois. Les commerçant3
avaient fait des gros achats pour le printemps en prévi-
sion d'une forte augmentation de commerce. Les manufac-
turiers ne pouvaient se procurer le cuir ou la main d'oeu-
vre pour produire lia marchandise assez rapidement pour
fournir aux demandes. Les prix de gros augmentèrent
continuellement et les commerçants suivirent la politique
de payer les prix demandés et de passer l'augmentation
aux consommateurs.

Durant le mois d'avril dernier, il se produisit un mou-
vement d'opposition et d'antagonisme contre l'avance
constante des prix des principales marchandises, et ce
mouvement était appuyé et encouragé dans des articles
violents de la presse quotidienne qui tonna contre les pro-
fits exorbitants. Au bout d'un mois, le commerce com-
mença à donner des signes, pas très apparents de fai-
blesse, mais suffisants pour avertir les prévoyants que la'
période d'une acquiescence nonchalente de la part du pu-
blic allait atteindre sa limite. Les banques se mirent de la
partie et commencèrent à demander à leurs clients une ré-
duction de leurs emprunts. Cela créa chez ceux qui avaient
dis gros stocks une teüdange à les écouler.

Ce fut une répétition du caillou roulant qui acquiert
de la rapidité à mesure qu'il roule. Pendant le mois de
juin, il s'est fait le plus grand nombre de ventes à sacri-
fice qui soit connue dans l'histoire du commerce de la
chaussure puor cette période de l'année. Chacune fut pris
de panique ou suivit aveuglément le courant. le résultat
fut que le public fut confirmé dans l'opinion, déjà en
partie formée, qu'il avait été dévalisé ou emploité et com-
mença à restreindre ses achats. Les ventes spéciales furent
dans bien des cas futiles ou les résultats trèe maigres.
Entre temps les commandes d'automne furent annulées
et il.fallut, de nécessité, en disposer par des méthodes irré-
gulière. Pendant toutes ces opérations, le public se con-
vainquit de mieux en, mieux que la baisse n'était pas en-
core terminée et que s'il attendait davantage, il aurait des
chaussures aux prix d'avant-guerre.

Quand achètera-t-on?

La question qui se pose maintenant est celle-ci, le
consommateur a-t-il commencé à se mdre compte que la
baisse a atteint son extrême limite et les besoins de chaus-
sures ont-il s atteint un point où on peut s'attendre à un
nombre raisonnable de ventes, aux prix courants, indépen-
damment de l'attitude générale des prix. En premier lieu
on peut assumer que, alors que la "grève" contre l'achat
a perdu beaucoup de son entrain, et s'est à peu près dé-
pensée, il y a cependant encocre une disposition à s'abs-
tenir. Cet état de choses sera encore maintenu davantage
par un grand nombre de ventes apàciales qui seront faites
après la prise de l'inventaire jusqu'à ce que les effets de ces
ventes se soient passée, et il y aura une certaine absten-
tion de hi part de ceux qui sont parfaitement en état d'à-
cheter et qui seront consentants d'acheter lorsqu'ils croi-
ront que le marché est parvenu à un état de stabilité. Quant
au commerce de ceux qui ont réellement besoin de chaus-
sures il continuera d'être prudent, pour deux raisons -
l'époeantail du chômage et la tendance rationnelle de re-
mettre les achats de chaussures et autres achats dans un
effort d'atteindre le printemps sans faire de nouveaux dé-
boursés. Le mois actuel et le nois prochain promettent
d'être critiques pour les commerçants de chaussures, à
'noins qu'il ne survienne quelque chose qui fasse détourner
'esprit des consommateurs et des détaillants de la possi-
bilité de prix plus bas.

Rien ne portera les gens à acheter maintenant, si ce
n'est la perspective de la hausse des prix. Quiconque a
voulu ouvrir lee yeux a pu voir que durant les trois ou que,
tre derniers mois les réductions les plus draconiennes n'ont
eu pour effet que de rendre la majorité des gens indiffé-
rents. Personne ne veut acheter sur un marché à la baisse.
Cela ne se fait pas. Aujourd'hui les tanneurs n'achètent pas
<le peaux. les manufacturiers de chaussures n'achètent pas
de cuir, et les commerçants vendent des échantillons parce
qu'ils croient que la baisse n'est pas encore terminée. Quel-
que chose devra se passer dans l'esprit de l'acheteur pour
lui faire voir les avantages d'acheter maintenant, avant
qu'il se décide. Ce quelque chose sera l'intért propre. Il
achètera s'il croit que cela ne le paiera pas d'attendre.

Les apparences sont que cet encouragement pourrait
se produire le mois prochain. Il n'y a pas de stocks consi-
dérables soit de cuir, soit de chaussures et il est morale-
ment certain qu'une demande accélérée établirs la 'vieille
loi sur laquelle repose la stabilité permanente. Il peut se
faire que nous ne soyons pas encore rendus à ce terrain,
h.ais nous sommes tellement près que le moindre mou-
vement dans l'atmosphère des affaires signifiera un mou-
vement d'ascension.

La vote certaine.
(Le marchand de détail, et, de fait, tout distributeur

de marchandises, devrait s'assurer que son stock de mar-
chandises est réduit aux stricts besoins du jour. Il de-
vrait garder les marchandises qu'il lui faut au prix cou-

fb" qg& . 0. ...
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ranté du gros et devrait être prêt à suivre toute variation
qui .pourrait se faire sur le marché. Il devrait, entre tempe.
diriger toutes ses énergies vers une politique d'un constant
et rapide renouvellement de stock. Gardez le stock complet
et tenez-le en mouvement et soyez prêt à tout évènement.
Par-dessus tout, soyez optimiste avec vos pratiques, votre

personnel, dans vos annonces et avec ceux qui vous Yen-
(lent des marchandises.

o

LA SECONDE ASSEMBLEE ANNUELLE DE
L'ASSOCIATION DES MANUFACTURIERS

DE CHAUSSURES DU CANADA

La seconde assemblée annuelle de l'Association des
Manufacturiers de chausures du Canada se tiendra à
Toronto les 25 et 26 janvier courant. Un ou plusieurs
représentants de chacunè des 178 manufactures de chius-
sures du Canada devrait se faire un devoir d'y assister.

Les manufacturier3 de chaussures et leurs amis de-
meurant à l'est de Montréal laisseront la. gare Bonavei-
tre par le G.T.R., le lundi 24 janvier à Il p.m. pour ar-
river à Toronto à -7.30 mardi matin, et ceux qui vou-
diraient revenir immédiatement après le banquet et la
convention pourront prendre le train du G.T.R. à 11 p.m.
t être de retour à Montréal, le jeudi matin.

Parmi les personnes qui se sont déjà fait inscrire
comme devant assister à cette convention, notons:

* DE MONTREAL
MM. Narcisse Gagnon, Wilfrid Gagnon, Joseph

Daoust, John MeIntyre, T. H. Rieder, W. A. Angus, T.
Il. Lane, Ralph Locke, W. F. Martin, Raoul Lanthier,
Henri Viau, T. Gagnon, W. Hébert, O. H. Degnise, W. J.
Venor, Albert Tétrault.

DE QUEBEC
M. et Mme J. E. Warrington, M. et Mme J. M.

Stobo, MM. Luc Routhier, C. E. Carpentier, Laurent
Blondeau.

DE ST-HYAOINTHE
MM. J. A. Côté, Eugène Côté.

DE FREDERICTON
M. John D. Palmer.

D'AMHERST, N.-E.
M. C. S. Sutherland.

D'HEBRON, N.-E.
M. K. E. Crosby.

DE KITCHENER
MM. E. C. Greb, E. A. Clément, N. B. Detwiller,

Fred H. Ahrens, A. A. Amburst.
DE GALT

MM. F. S. Scott, W. G. Fallen, F. R. Delafield, A.
M. Stuart.

DE PETERBOROUGH
M. B. F. Ackerman.

DE ST. THOMAS
M. A. G. Metcalf.

endredi 21 janviei 1921 Vol. XXXIV-N1i 8

M. W. YOUNGBLUD AU SERVICE DE LA
AMES.HOLDEN McCREADY LIMITED

La politique progressiste adoptée par la Ames Holden
McCready Limited dans la production et la mise sur le
miiarcié des pneus ·d'automobiles et chambres-à-air est de
Prendre à son service les plus fortes personnalités du
comimerce.

M. W. YoungBluid, dernièrement gérant des ventes
de pneumatiques pour la Dominion Rubber System pour
Li division de Québec est la dernière acquisition faite par
cette organisation entreprenante. En prenant charge de
li gérance des ventes du département des pneumatiques
(le Ames Holden McCready, Limited, M. Youngblud ouvre
un large champ d'activité à sa capacité et à sa vaste expé-
rience que ses amis du commerce se plaisent à vanter.

Il est à penser qu'un nouvel élan sera donné à l'aug-
mentation déjà rapide des ventes et de la popularité -des
"pneumatiques Ames Holden" par ce nouveau chef des
ventes, qui est bienveillamment accueilli dans sa nouvelle
position par nombre des anciens associée de sa fonction
précédente et qui :e précédèrent au eervice du A. H. M.
Systm.

INDUSTRIAL EXPORT CO. OF CANADA,
LIMITED, DEVIENT LA HALL & HODGES

LIMITED

LlIndustrial Export Company of Oanada, Limited,
a changé récemment le nom de sa firme, pour faire af-
raires sous le nom de Hall & Hodges Limited, une or-
,aniastion de vente qui aura plus de facilités d'atteindre
le commerce du Canada.

Il n'y a absolument aucun autre changement dans
cette institution que celui du nom de la firme, et les re-
présentants de Hall and Hodges, Limited, sont déjà sur
leurs territoires avec les lignes qui ont été populaires l'an
dernier, telles que les guêtres "Esmay", pantoufles in-
diennes, shoepacks Palmer-MeLellan, semelles Cochrane,
boucles de fantaisie, etc.

o

A LA CHAMBRE DE COMMERCE DE
DRUMMONDVILLE

Jeudi de cette semaine, la Chambre de Commerce de
Drummondville a tenu une très intéressante réunion au
cours de laquelle M. Ohe. Holmes, invité spécial, a fait une
causerie fort goûtée sur les services que peut rendre .une
Chambre de commerce. M. Chs. Holmes, dont la compé-
tence en matières commerciales, financières et publici-
taires est bien connue des cercles commerciaux s'est ac-
quitté de sa tâche avec bonheur et a fait à nos amis de
Drunmondville des suggestions qui .m manqueront pas
de porter leurs fruits.
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L'EXPORTATION'DES CHAUSSURES
AMERICAINES AU CANADA

Il etéint que loi Etats-Unis ch'qrilient à écouler
:ý.ir notre marché le surplus de leur production de chaus-
,zures. et ce àl des prix extrêmement bas, comme le prouve
le tablleauî ei-<lessoué. extrait dui somma ire mensuel dui
eoimuimirce (les Lt5lts-ITîis. Il y a là un (langer sérieux
twur Flndustrie canadiennle 4le la chlmiussire et polir éviter
'e1s effets (le pareille meîu.il eon 1vient dle prenudre les
miesures; prévenîtives contre cette concurrence, qui, si elle
.;e géaéralisait, ruinerait notre industrie (le lit chaumssure
déjà ei éprouvNée eni ce momnmt.

\ iie 19,20 (9 mois)
Annlée 1919. .. ..
.\nnlée 1918 .. .. .

619)860
876,277

1,004)819

.$1,902,250N.
2,512,412.
2,413,089.

$3.07
2.86
2.41

L'Association des Manufacturiers de chaussures du
(Canada voudrait prévenir l'entrée de ces chaussures am4-
m'î'ailmes à prix réduits, ait ( 'ana14ln. et les chiffres ci-dlesus
*ýôni , î1t rent Jusqu'11it quel IMinlt le "duin)lg" existe. 'Ceux
yli miît dics PItE1UVE-S 'ONCIIAWNTES que des chatîs-
slires s;ont venldues dans leur district à prix réduits pur
ties miaisonis anlQrivainles, devraient avertir l'Associ'tiomî
iliii prendra les iiesuires îîére.waireIs pour protéger notre ini-
fiuust rie vomître ce "dumping".

CHIAUSSURES DES
ENFANTS

Paires
janvier .... 13,435
Février .... 6,259
Mirs .. .. .. 10,525
Avril .. .. ... 5,942
Mai.......9.830
Juin......13,208
Juillet. .. .... 5,309
Août .... 755
,eptenibre. .. 2,80 1

Vtilcur Moyeine
$14,29 1.

7, "2 0.
9,813.
6,96 1.

19,35-1.
11,803.
8,625.

942.
3,271.

$1.06
1.23

.93
1.17î
.98
.89

1.62
1.25
1.16

ETATS-U N IS EX 1>0111EES AU CANADA.

Paires
44,00O7
36,084
43,150
81,528
86,515
54.192
23,430
16,957
27,073

FE~MMES
I'aleur Mloyenne

$129,321.
11l ,209.

'295.822.
'?4 2,;)8 0.
158,221.
9)15 51 î
82,065.

10..1 i 2.

$2.91
3.2 5
3.61
3.63
2.80
2.92
3.86
4.84
_1.00>

HIOMME1S
l'aires
14,741

9,485
9,784

19,5165
29,827
25,945
10,083

4,512
4,928

'TOAL:78,064 $82,783. $1.06 412,926 1,3$1,123 $3.36 $12.8,870 e8438,,346 $3.40

Emîfmntîs.
Femmes
H-Iommes.

RECAPITULATION
Paires Valeur

. .. . 78,064 $ 82,783.

. .. . 412,926- 1,381,123.

. .. 128,870 438,346.

M1oueiiine
$1.06

3.36
3.40

BRANLE-BAS GENERAL POUR.LE COMBAT

Alors que plusieurs déplorent la tenid.iit vers la
baisse dans les .prix de détail, il semble qu'il existe chez les
plus grands marchands du continent* u.n sentiment gé-
néral de soulagement, parce que l'on s'achemine vers des'
conditions plus,,saines de commercme. "Il est bon que la
baisse se soit produite maintenant; si les prix eussent
continués à monter pendant une autre année, il se serait
produit un krach." Cette (phrase -semble résumer l'opi-
nion générale des marchands au sujet de la situation. Les
pertes sont acceptée philosophiquement - par ceux qui
peuvent les supporter--et les hommes d'affaires qui ont
unie'stabilité suffisante pour traverser la crise actuelle
ize -préparent à faire une lutte plus .4érieuisc que celles
qulls ont déjà lirrées. Tout homme désire un état de
prospérité et aime à réaliser des profits faciles, mais le
marchand rusé, progressif et ambitieux tire satisfaction
le l'épreuve aussi, alors qu'il doit faire appel à toutes les
ressources de son esprit et de son carprtère et que le suc-
cès n'est obtenu qu'en suant sang et eau. Il est intéres-
sant de noter ici les remarques que faisaient James Sixnp-

son, vice-président de
sujet d'O la situation.

la maison Marshall, Field & CJo., au
Dans un article qu'il a publié dans

l'h'conorntise, il dit: "Lorsque le seul -but poursuivi pen-
dant la gYuerre était de vaincre, on ne devait donner aux
affaire-, qu'une considération secondaire. Pendant cette
période, alors que toute chose était plus ou moins bou-
levers;ée, les divers services furent en souffrance, et main-
tenant nous tournons nos énergies à la tâche de rçpren.
dre notre cours.

"Nous trouvons un monde nouveau, - une nouvelle
race - un nouvel esprit qui remue tout. Chaque com-
mnerce progressif se prépare à l'action. La compétition
sera des plus vives. Chaque once d'habileté, d'efficacité et
dle ressource sera mise à contribution. 'Ce sera'la survi-
vanoe des plus propres au commerce - une race de forts
et d'alertes - le lambin tonibera en route.

La loi immuable de l'offre et de la demande -a été
le faIeteur dominant qui a ouvert le -mouvement de la
baisse des prix vers un niveau plus bas. La production
qui avait été réduite pendant la.guerre a dû se rattraper
pendant les deux oins d'intervalle depuis l'armistice et
par la ne,ture même des choses pendant cette période, les
prix d'un grand nombre d'articles nécessaires à la vie ont
subi une grande hausse.

lorsque la' production eut augmenté an point de
suffire aux demandes, l'inévitab.le arriva - une baisse
soudaine des prix de presque tous le. articles nécessaires à
-la vie des hauteurs vertigineuses quefls araient atteintes."

Valeur Moyenne
$47,772. $3.24

30,507. 3.21
3 1,060. 3.17
83,420. 4.21
79,654. 2.67
65,844. 2.54
37,684. 3.74
33,136. 7.34
29,269. 5.94
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A PROPOS DE PNEUS

Au Détaillant

Tout le monde convient que le commerce des pneus est tran-
quillè - si tranquille que beaucoup de fabriques de pneus sont ou
bien fermées, ou réduites à leur minimum de production. Si cet état
de choses devait se continuer, qu'adviendrait-il du commerce de
pneus en 1921?

EXACTEMENT CECI-Jusqu'à ce que vous placiez vos comman-
des de printemps, les fabriques vont continuer à lambiner, sans avoir
vos spécifications pour se guider dans leur fabrication. Avec un dé-
but d'hiver tel qu'il a été jusqu'ici et un printemps qu'on est en droit
de supposer hâtif, des prélèvements terribles auront été faits.sur les
stocks actuels de pneus à la fin du printemps. Lorsque la saison
active de l'été 1921 arrivera, il y a grand dange4r qu'on se trouve en pré-
sence d'une pénurie de pneus. Et comme conséquence, il s'en suivra une
grosse perte d'affaires. Aucun manufacturier ne peut satisfaire plus
qu'une certaine quantité de demandes de la dernière heure et nous vous
engageons à vous protéger contre une situation comme celle qui se dessine.

Les prix des pneus aujourd'hui sont inférieurs d'au moins un-demi
pour cent sur les prix d'avant-guerre. Es ne peuvent tomber plus bas,
car la forte augmentation du .prix de la main d'oeuvre, sur les tarifs
d'avant-guerre de même que les frais généraux beaucoup plus élevés ne
le permettraient pas.

Les Pneus Partridge et la Partridge Rubber Company travaillent
au mieux de vos intérêts-mais il faut que nous connaissions vos besoins
à temps pour bien vous servir.

J

The F. E. Partridge Rubber Company, Limited

GUELPH, ONTAIO.

"Pneus Partridge - Aussi bons que leur nom"

gin 4semen au annelO s ei Vo il m si «ew comuneos vouV U eS ma un Maur uai,
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LE REMANIEMENT TARIFAIRL-UNE FORTE
REMARQUE DE M. FERNAND RINFRET.

"Je tiens à voua mettre en garde contre certains poli-
ticiens qui vous demandent de grands changements dans le
tarif," disait récenment M. Rinfret en f'adremsnt à l'as-
semblée, parlementaire. "Jè crois aux chxangements* graduels
et je- suis contre les doctrinaires. Il est bon- aussi, de com-
prendre, une fois pour toutes, que les intérêts du Canada
,sont entre les mains des Canadiens, et que nous devrions
rejeter toutes id"e comme tous avantages d'annexion ou
dultramimpérialisme et nous imprégner du fait que le
développement du Canada dépend de nous-mêmes et non
des atLtresY

Voilà certes de sages paroles qu'on ne saurait trop
recoenimander à la méditation de nos législateurs. Il ne fait
aucun doute que nos industrieS ont besoin de protection
et que vouloir renverser toutes les barrières tarifaires Serait
les vouer à une mort certaine et priver ainsi nos ouvriers
de leur gagne-pan.

Nous ne voulons pas dire par là que cette protection
doive se manifester d'une manière aibusive par deS conces-
sions exagérément onéreuses pour le publie consommateur.
(3e dernier ad&,oit aussi d'êtrè protégé contre les prix trop
élevés pouvant provenir de l'empêchement systématique
de l'importation au moyen de tarifs Prohibitif&s

Ce qu'il faut qn pareille matière, c'est une juste me-
sure; gardons-nous bien de vouloir tout bouleverser, de
vouloir* tout chambarder pour complaire à telle ou telle
faction; sachons faire preuve de modération et nous mon-
trer équitables envers tous ceux qui contribuçnt à, échafau-
der la proopérité nationale.

iNS inadsries non seulement sont pour nous la sou r-
ce inmiéate de nos approvisionnements, mais elles;sont

06

~diyaoederé

aussi les grands pourvoyeurs du travail qui permeVaux
ouvriers de gagner au Canada l "eur vie et celle de leurs
familles. C'est là une double raison qui doit avoir son
poids dans là discussion du remaniement tarifaire dont
s'oocupe le gouvernemne nt. d'Ottawa et qui vraisemblable-
ment contribuera à écarter les meaurei extrêmes et incli-
nera à une louable modération.

o

LES EPICIERS LICENCIES DE MONTREAL
VONT DEFENDRE LEURS INTERETS

À QUEBEC

Le.4 épiciers de Montréal, liceiiei& pour la vente de
la bière et du vin, et réunis en wu'Doiation comme mectioîi
(le l'Association des MaThando-Détaillants du CamLda, ont
envoyé cette semnaine à Quiébe, une délégation comcm'.6 de
MM. A. Sarrazin, prés1dent de la section, Alex. DiGnne
et J. E. Sansregret, -pour défendre diévant, la Législature
Provinciale les int6rêts des l.icenciés.

Les demandes suivantes, qui ont été adoptéeB à une
a4îembIée spéciale, tenue à Montréal, au Moument Na-
tional, le 12 janrvier' 1921 ont éW soumises au Premier
Mini4tr -et à l'honorable tréMier de la province de Qukbe,:

EXTRAIT DES MINUTES:
il fut proposé par M. J. E. Sanaregret. sSoudé paýr

M. .J. A. Dionne:
"Que dEH ]ioenoe pouT la vente de la bière et du vin

à leur -poids naturel soient aoodées tellénqu'on en accor-
daait avant ke passation de -la -loi de prohibition." Adopté
unanimement.

n fut propos par M. J. B. Poirier, secondu par M.
N. Lalande:

"Quie le nombre de ioenees ne foit 'pa augmenté et

Le Succes du Jour " .
CIGARETTES r rtï
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que les permis soient accordés dns le mOines condtionA~
que oeB!e3 qui exisent actuellement."' Adopté unanime-
ment.

Il fut ipropaM par X. P. Daoust et FSo ridé par M:
J. E. Sanuregret:

"QU'il soit -permis aux licnciés -potrr la venîte de la
l.ière et du vin de faire 'leur propre imiportationî afin dle
,boUvoir contrôler la qualité des produita qu'ils vendenit
i. ieur elientèle." AdoPté unanimement.

"OONk9lPF,I(ANT que J'amndewment à l'article 90.4
des StatubH retondus 1909 amendés par los lois 6-leorge r,
O0h. 11-Sect. 1-7 Gcotige 5-011î. 17-S3e.t. 1 et 8 George 5,
Oh. 23-Sec. 4, et qui se lit comme suit: "la place 4'aif-
faire, comprend les bureaux,. magasino, hôtels, restaurant2',
inaisons de logemenb6, atelierm, boutiques ou autres dépen-
à&"M~ qui .'y*rattaolicnt."

Il est'proposé par M. Pierre Filion, secondé p~ar M.
Il. Sausrgret;

"Que leR mots."Maisons de logements" goient retraîî-
hé de cet article de manière à coneerver le princkpe de

l'inviolabilité du domicile, -et à~ empêdber que le fait dtre
marehand ne soit pu considéré comme une ta.re." Adopté
unanimement.

'4CONSIDERANT que les mngasins licenciés "de
Montréal Pont tenue dle fermer leurs portes à 7 heuwrs du
soir le-; quatre premiers jours de la semaine; sauf la veil-
le dms jours de fètes et durant. le!s deux &-emières semai-
nes d'e décenire: à 9 heures le vendmcli et à 11liheu-
res le samedi,

Il -est iproposé par M. J. A. Oharlebois, seondé par
M. J. H. caillé;

"Que la permnis.sion soit aoeordée aux licenciés pour
la ventefde la bière et. du vin de -faire la livraison de la
bière et du vin commandés pendant kWê 'heures légaes 'de
vente jusqu'aux heures de feeure." Adopté unanime-
meent."

o0

AVIS DE CHANGEMENT DÉ NUMERO DE

TELEPHONE

La Rapid Electrotype Col. Limited, nous informe que
depuis le. 16 -janvier ses nvîméros de télôphione ont «été
changés et que les edppels doivent être faits dorénavant à:
Plateau 3945 ou Plateau 3946.

0

SUR LA ROUTE

M. (I. E. -Brunelle, représentant de Geo. W. Peck, la
maison de. confection bien connue, doit se mettre en rou e
ces jours-ci. Il continuera le mois de février ti vigiter la'
Rive Nord et le, réion de ?PAbitibi et parcourra pendant le
-mois de mars le dictriet dlu lac, St.ean.

NOTRE SERVICE D'INFORMATIONS

St-Célestin.

Veuillez nie donner l'adrease de la maieon vendant le
papier ià couverture qui-porte, la marque "Ruberroid". -

Uéipoiis.-Standardl 1aint Co. of Canada, Lt4., 52
.s1uare Vieto)ria, Montréal.

Ste Geneviève de Batiscan.

.rv voutÀ asqez bon de mie tdonniier l'Ae'ed'un?
maison oit je pourrais aohieter de la laine brute.

JZépon,.qe: A la maisoni W. T1. Bcuzon & Co. 11, rtic
St.-Jacques, Montréal.

LES BELGES VENDENT LA VITRE EN CANADA
MEILLEUR MARCHE QUE LEURS CON->

CURRENTS BRITANNIQUES

A une récente session de la Commission du Tarif
vingt-cinq maisons faisant le commerce du -verre à vitre
eni gros ont faitprésenter par M. N. L. Martin, de Toron-
to' un mémoire dénonçant la proposition récente d'un ma-
iifacturier pour l'égalisation du tarif sur le verre à vitre.
et la glace. Dans le cas du verre à vitre ordinaire, ý1'ug-
iiientafion proposée portant le tarif préférentiel britanni-
que et le tarif général. de 71/., et 121/2 pour cent respective-
ment à 20 et 30 pour cent, signifierait un pourcentage
d'augmentation de 266,6 et dans d'autres lignes l'augmen-
tation serait égrilement très marquée.

Le représentant canadien 'de Pilkigton, fabricant de
verre de St. Helene, Angleterre, a également élevé sa pro-
testation contre le'q changements proposés.

lia 'maison Pilkington a établi il y ya une huitaine
d'années une usine 'à Thorold, Ontario, pour là fiÉhrication
du verre à vitre seulement. Son représentant fit remar-
quer que- jusqu'à présent sa maition s'était arrangée pour
exister avec les taux actuels de protection qui ne sont que
de 7'/2 pour cent sur -les produits de la Grande-Bretagne,
mais qu'il serait désireux de voir porter.ces droits à 15
pour cent ipour le verre à 'vitre. Il ne. désire cependant au-
cun changement drins le tarif sur les autres genres de -ver-
res que cette maison importe 'd'Angleterre.

Dans le commerce dle la verrerie, les Belges, avec la
grande dépréciation de leur monnaie courante, sont maini-
tenant en-mesure de vendre ici bien meilleur marché que
leurs rivaux auglais et la mhlsort -Pilkinaton l'a appris à
.ses dépeins.

Leg ministre informa îom visiteur, qui en resta fort
surpris, que. l'e changement- avait été fait à la. :demande

-directe d'exportateurs britanniques et il ajouta : "J'ai Pen-
smoi4même qu'ils IOcnasieta leur ayaYitae."1
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LA PRODUCT'ION DE TE DU MONJÉ EST DE
25 POUR 100 AU-DESSUS DE LA

CONSOMMATION

L'industrie de la -production du thé pa:,se par une pé-
riode diffic~ile, et ai les conditiontî présentes; se continuent,
elles 'provoq~ueront l'abandon d'un certain nombre (le jar-
dins de thIé, particulièrement de ceux qui donnent 1e9*qua-
lité3 les Plus communtnes à Ceylan et aux Indes, On estimre
que la production mondiale (lu thé est d'environ vingt-
ciniqpouir cent auHadous de lia consnimation, la production
ayant augmenté.et la consommation diminué. La diminu-
tion est attribuée principaiemient à la cessation de la de-
mande en Russie et dan.3 l'Euxope Centrale et amsi, ju-,ju'à
un certain point à la démoubilisation de l'armée. anglaise,
car lIes sldats en service actif étaient de forts buveurs de
thé.

L'augmentation de la production est dile largement
à la cueillette grossière, qui fut encouragée par le Gouver-
nement auglaistandig que le thé était sous contrôle, pre-
nant les Técoltes à un prix fixé quelle que soit la qualité.
Cette habitude .de cueillette continua après que le contrôle
fut aboi jusqu'à lacuedes prix qui fit cesser'cette pra-
tique. 'A ce temp.%, cependant. de.ý stcks énormes de thé
a-vaient ét accumulés en Grande-Bretagne pour lesquels, il
n'y avait pas de débouché et les rprix tombèrent en.con-
,.équenme Une. partie considérable de ces stocks importantm
consiste en thés vieux et éventés, détériorés au point de
ne "'zouvoir trouver acquéreur. Il y a espoirod.une réouver-
ture prochaine du marché russe, ce qui absorberait une
grosse qüantité*des etoelweexistants, nig si cet espoir ne
s.e réalise paýs, beaucoup de jardins, devront cSs-er la cul-
ture, ce qui aurd pouir effet de faire hausser les prix.

"Il n'y -a janlaie eu pareil déluge de thé commun sur
le mai-ché de Lonidres et Probablement jamais aussi grande
rareté de thés fin%," disait M. P. ù. Larkin de la Saluda
Tea Company, Liii., dans une récente entrevue. "Cela pro-
Yi ont surtout du prix énorme commandé par le thé com-
mn J ;usqu? ài y a'. six mois. (Js- prix portèrent les plus

beaux jardins à faire la cueillette de la feuillp. grossière et
à doubler ainsi leuT production, malheureusement au- détri-
nment de leur produit. En augmentant la production du
thié co«mmun, ile limitèrent la 'production de ce qui est ton-
irnîrq asse. rare, les th&q, finq. fl Y a auss~i le fait que la
Russie est complètement en de[tors du marché et le sera
(ncore longtemps, et ga conFommation n'était pas moins de
rcpnt millions de livres par an.

"&Sans' aucun doute, les jardins à présent font une
r.ueillette-..plus fine et .essayent de produire une meilleu-
re catégorie de thé, et la production dn tous les pays Fe-
ra, incontestablemnent beaucoup mioindre F'ait prochain qu'
-Île ne 'a été &ans le passé, avec une amélioration corres'-
14xSdflnte de qualité.

*<'a onsmiiatondu héau mnda, à présent,. est-
dI'environ cinq livres prtète annuellement", dit M. Lar-
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kian, ',,ma is il est difficile de dire de façon positive si elle
a augmenté oit non depuis la prohibition, car les droits

n'xStent que depuis doux ans et avant cela, on ne Pauý-
rait dire ec, qu'était la consommation d'année en année.
Il péhuvait Y avoir de grosses quantitk5 importée une an-
née, et considérablemient -moins les deux années suivantes.
Lorj'ue le-, droito auront été en vigueur encore pendant
deux ans, nous, gerons en mesure de suivre la consomma-
tVon (le près."

Il est intérosant -de savoir que la quantité de thié
importée aux E-tats-ITnisq, où il n'y a pas de droits, s'éte-
vait à 1031,364,410 livres, en 1916-17-, 151,314,932 livres,
en 1917-18, 108,172,10l2 livres, en 1918-19; 93,274,217
livre, 1919-20.

certaines- 'ersonnes eurent tôt fait d'en conclure que
la consommation augmenta énormément en 1917-18 et
tSMn~a en 1919-20. Il n'en Pst -pas du tout ainsi, et il ne fait
,pas de doute qu'il y a encore aux Etats-Unis d'e thiés qui
y furent importé e n 1917-18 et qui y attendenit 'la con-
szomm;ation.

o

LE CAFE A BAISSE PLUS QU'AUCUNE
AUTRE COMMODITE

"A une ou deux exceptions près, le café a baissé
plus qu'aucune autre commodité", disait ces jours-ci, M.
A. C. Israel, de A. C. Israel Co. Ine., New York. "Par
exemple, le Rlio numéro 7 est coté aujourd'hui à 6/4 cents
la livre, contre 15 cents la. livre l'an dernier. Mais, en
ýce de ces baisses sérieuses et des prix exceptionnelle-
'mient bas qui sont à trois cents de moins qu'au 1er juillet
1914, il et raisonnable de penser qu'aussit8t que la pré-
sente révision de toutes les lignes sera complétée la ten-
(lance du café sera nettement à la ha~usse.

Les récoltes de cette année seront normales, mais les 'oerspectives de la prochaine récolte sont estimées être de
dix à vingt pour cent moindres que celles présentes."

Le fait que les prix sur les marchée primaires sont,
ii présent, considérablement au-dessus .de prix de 1914
ne signifie pas nécessairement que les prix au Canada se-
ront également aussi bas. Aux EtatsUnis, il n'y a -pas
(le droits sur le café, tandis qu'au Canada, il y a un droit
Je 71/ cents par livre, depuis *1916. Il y a aussi à con-
sidérer l'augmentation (les taux de- fret et le change. Lde
i tlfé, pendant les six dernières semaines a été réduit de
I)iix au commerce de cinq à dix cents la livre. Les it-
portateurs sont à présent d'avis que "lesý prix ont atint
pratiquement une base stable, tandis que l'information
reéçue des sources primaires'indique que le second semestre
dle la présente année verra des prix pius fermes etpet
être plus élevés.



LE RIZ DU SUD A MEILLEUR MARCHE .

Les raffineurs de riz du sud sont d'avis que le riz
(récolte aux EtatW-Unis) a presque atteint son bon plus
bas niveau. Le thé du eud, Blue Rose, par exemple se
cote à présent Ù $10.50 les 100 livres, ce qui est exacte.
ment moitié du plus haut prix coté en 1920. Les riz
d'Orient ont fait montre de quelques légères réductions,
1u.ais ci général, les prix se sont maintenus. On s'at.
tend, cependant, lorsque la nouvelle récolte arrivera, soit
iers le premier février, à ce que les prix soient moins
chers.

"Selon toute probabilité, le riz a atteint son plus bas
prix de gros, et 1921 devrait trouver un marché stable
avec une augmentation de la demande", déclarait récem-
ment, M. Hugh M. Blain, gérant des Associations Rice
Millers of America, Nouvelle-Orléans. "L'entente entre
la Southernl Rice Growers' Association et les minotiers
de riz lu sud qui détiennent pratiquement tout le riz cul-
tivé, relativement à des prix définis, assure contre toute
nouvelle réduction.

"Toutes les personnes compétentes dans la question
du riz, admettent qu'avec le début de cette année les con-
ditions du marché s'amélioreront et que le produit com-
neicera à se vendre régulièrement. La récolte de 1920
fut la plus grosse des annales de l'industrie du riz, gràce
à la bonne saison et à l'augmentation d'acréage. Pen-
dant 1919, la consommation de riz, par tête, aux Etats-
Unis, ne fut que de trois livres, encore que le prix fut
4levé et que les producteurs et minotiers fissent de l'ar-
gent. Avec la popularité croissante du riz, la diminu-
tion du coût de la'main d'oeuvre, de l'outillage et des
provisions, et avec un changement de direction pour ré-
pondre aux conditions industrielles présentes, on pense
qu'il ne sem pas nécessaire pour les cultivateurs de riz
de réduire leur acréage.

"Dans le.domaine du rii il ny a pour ainsi dire pas
de difficulté de main d'oeuvre. Les nègres qui allèrent
dans le nord pendant la guerrèpour chercher de l'emploi
dans les usines de munitions et âgtres fabriques s'en re-
viennent. Avec le retour des soldats, ils ont dû aban-
donner leurs positions à la main d'oeuvre blanche et plus
expérimentée. Cela les a convaincus que la vie de ferme
est préférable et ils sont heureux de retourner aux occu-
pations agricoles.

"L'iitroduction des machines agricoles les plus per-
fectionnées dans le domaine du riz a aussi éliminé les
difficultés de main d'oeuvre. La terre est cultivée au
moyen de tracteurs et la récolte se fait au moyen de
moissonneuses mécaniques.

"Avec la prévention des difficultés de main d'oeu-
vie, avec le =justement des conditions commerciales, avec
une industrie unie, et une vaste campagne de publicité
pour augmenter la consommation du riz, ceux engagés
dans cettte industrie s'attendent à de plus fortes affaires
en 1921."

DEUX SUPERBES BROCHU

Vol XXXIV-No 8

RES- lECLAMPS

La firme réputée Stauntons Limited, manufacturière
le papiers à tapiser vient de publier deux brochures d'un
luxe remarquable relatives à ses produits.

L'une d'elle contient la nomenclature explicative de
chacun des modèles de papier à tapisser Stauntons avec
une reproduction excellemment faite des divers dessine.

L'autre intitulée "Le livre de l'année 1920-1921",
nous représente sur papier de grand luxe les différente
effets qu'on peut obtenir dans l'ameublement en employant
les papiers à tapisser Stauntons. Le colorie magnifique de
ces planches artistiques en fait de véritables tableaux et il
faut féliciter cette manufacture progressive qui n'hésite
pas à présenter ses produite dans un cadre avantageux et
digne de leur qualité.

o

NE PAS CONFONDRE LA GOODYEAR-AKRON
AVEC LA GOODYEAR-CANADA

)ans notre numéro du 14 janvier, nous donnion con-
nie information que la "Godyear Tire & Rubber 06., await
annoncé un gros déficit et arvait décidé de suspendre le
paiemnent du dividende trimeqtriel régulier sur le stock pri-
vilégié.

La Coodycar~Tire & Rubber (I. of ()anwida, Limital,
nous fait observer que cet entrefilet, bien que juste, a pu
créer une fausse impression chez un grand nomibre de pei-
aonnes car rien ne fait voir que cet article se rapporte à
la maison Goodyear-Akron et non pas à da maison Good-
year Canada qui est tout ù fait indépendante de la pre-
mière et en dehors de son contrôle.

Nous en notonsi vollontiers la distinctioi pour le béné-
fice de nos lecteurs et de la prospère firme canadienne.

FEU J. A. LABONTE

M. J. A. Labonté, négociant très favorablement connu
de la partie Est de Montréal, est décédé presque subite-
ment la semaine dernière. Très entreprenant et très actif.
M. Labonté s'était toujours grandement intéressé à tout
mouvement commercial et avait pris une part très active
aux travaux de l'Association des marchands-détaillants, au
sein de laquelle sa disparition laissera un vide difficile à
combler. Le commerce de détail perd en M. Labonté un
de ses membres les plus réputés et les plus dévoués auN
intérêts du public. Nos sympathies à la famille.

LE PRIX COURANT, vendredi 21 janvier 1921
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L'ouverture de la euçcuresle de
Montréal des magasins Steel, va
sûrement servir de base à une cam-
pagne intensive de vente des ac-
tions de cette compagnie à la pe-
tite épargne de notre province.
Nous ne pourrions en trouver de
meilleure preuve que la grande an-
nonce parue dans les grands quo-
tidiens de Montréal dans laquelle
M. Leonard . Steel, président de
cette entreprise, remercie le public
canadien, sous sa signature, "pour
son appui sans cesse croissant."

Omme -le magasin de Montréal
ouvrait le matin même que parais-
sait cette annonce, nous nous de-
mandons de quoi Steel pouvait re-
mercier le public de notre ville,
qui n'avait pas encore eu.l'occasion
de donner "son appui" à l'entre-
prise!

Ce qui nous a surtout frappé
dans l'annonce de la Cie L. R.
Steel parue dans les journaux de
samedi dernier c'est le fait que l'on
s'est efforcé de convaincre le pu-
blic que la Cie Steel était une for-
nidable. organisation ayant des

succursales un peu partout et ail-
leurs.

L. R. STEEL SERVICE
CORPORATION OF

NEW YORF.

Tout d'abord rappelons à nos
lecteurs qu'il y a cinq compagnied
distinctes et différentes qui por-
tent le nom de Steel.

La principale est la L. R. Steel
Service Corporation of New York.
Cette compagnie, dont le capital-.
actions n'est pas offert au grand
public, est une organisation dont
le seul but est de vendre les ac-
tions de compagnies en voie d'or-
ganisation. C'est cette compagnie
qui par un procédé de bourrage de
crâne que nous avons déjà décrit
lans nos colonnes, forme les ven-

deurs qui sont stylés à visiter les
petits épargnants et à leur arra-
cher la signature qui les lie à l'a-
ehat des valeurs de la L. R Steel
Company Incorporated, et celà en
une seule visite - avant que les
épargnants aient le temps de con-
.ulter qui que ce soit sur les pos-
sib'lités de rendement de cette af-
faire. La L. R. Steel Service Cor-
poration à in conitrat avec la L. R.
Steel .Company .Incorporated, pour

la vente de ses actions au public.
Les conditions de ce contrat se-
raient fort intéressantes à connai-
tre, car ses méthodes de vente ,
forte commission aux agents, clas-
ses de bourrage de crâne, somp-
tueux bureaux, nombreux person-
nel administratif -sont fort dis-
pendieuses et si l'on ajoute à celà
un profit pour la L. R. Steel Ser-
vice Corporation, tous ces frais doi-
vent consommer une grosse part de
chaque dollar versé par l'épargnant,
si bien que la partie du dollar qui
reste pour être consacrée au com-
merce do détail qui sert de pré-
fexte à la razzia des épargne, ne
doit pas être bien élevée.

Si la L. R. Steel Service Corpo-
ration veut donner une preuve que
la Cie L. R. Steel Incorporated
n'est pas un simple attrape-nigaud,
qu'elle ouvre ses livres au public
et dise combien lui rapporte la
vente des actions de cette dernière
compagnie et si 45c, 50c ou 75e de
chaque dollar souscrit est versé
entre les mains de la compagnie de
magasin à filiales pour faire du
véritable commerce de détail.

Un fait que nous tenons à si-
gnaler en passant c'est que les ven
deurs de la L. R. Steel Serviee
Corporation acceptaient au paei
les obligations de l'Emprunt de la
Victoire alors que celles-ci étaient
.à 93-d'où 7% de perte. Com-
ment diable la Steel Service pou-
vait-elle payer d'énormes frais gé-

.néraux, de grosses commissions à
ses vendeurs, perdre 7% sur l'ar-
gent qu'elle recevait, réaliser un
profit eur la vente, et remettre à 1
Steel Co. Inc. une somme égalant
seulepnent la moitié du montant
souscnt par l'épargnant?

Voilà une question à laquelle la
Steel Service devrait bien répon-
dre, afin de calmer les doutes qui
s'élèvent dans l'esprit de ceux qui
examinent cette affaire avec sang-
froid.

LA L. R. STEEL CO.
.INCORPORATED.

La deuxième compagnie qui por-
te le nom de Steel, est la L. R.
Steel Company Incorporated. C'est
la Compagnie dont la Steel Serv-

. ice vend les'actions au public. Cette
compagnie se propose d'ouvrir ded
filiales pour la vente d'articles de
5e à $1.00 dans les principaux cen-

LES ENTREPRISES DE L R. STEEL
CE QU'ELLES SONT EN REALITE

tres des Etats-Unis et du Canada.
Cette compagnie aurait à l'heure
actuelle 18 magasins aux Etats-
Unis et 8 au Canada.

L'exploitation de caféterias, ma-
gasins spéciaux de bonbons, maga-
'sins de lingerie,blouses et chapeaux,
et magasin de $1.00 à $10.00 dont
parle l'ahnonce parue samedi dans
les grands journaux, se fait-elle au
bénéfice des actionnaires de la L.
R. Steel Co. Incorporated, ou est-'
olle faite par des compagnies dis-
tinctes qui sont de simples loca-
taires dans les locaux occupés par
les magasins de 5c à $1.00 de
Steel? Les prospectus de la L. R.
Steel Co. Incorporated que nous
avons en mains ne le disent pas-
ce point a pourtaint son impor-
tance.

Quels sont les chances de succès
des magasins nouveaux pour la
vente d'articles de 5c à $1.00?
Dans l'état actuel des marchés, il
est difficile de prévoir ce que l'a-
venir réserve aux gros marchands.
Les conditions changent presque
journellement. Evidemment les
acheteurs qui ont de l'expérience,
savent où trouver le pecasions et
lorsque les maisoAs qu'ils représen-
tent ont un gros pouvoir d'achat,
ilq peuvent faire des achats avan-
tageux.

Or un simple examen des stocks
du magasin de Montréal de la Cie
Steel prouve que les acheteurs de
cette maison, soit à cause du man-
que de pouvoir de distribution ou
de connaissance des marchés, n'ont
pas fait merveille.

Il est bien vrai que les Wool-
worth et les Kresge ont fait for-
tune dans le commerce d'articles
à bas prix-mais ces gens ont dé-
veloppé leurs commerces graduel-
lement et aux débuts ils n'avaient,
pour ainsi dire pas de concurrence.
Les magasins.à filiales de créatitn
récente n'ont pas eu le même suc-
cès-témoin la débâcle des Piggly-
Wiggly Stores.

Les Metropolitan Stores, dont
Leonard R. Steel fut autrefois le
gérant, ne sont pas des plus proi-
pères.

D'autre: entreprises du genre ont
d'ailleurs lamentablement échoué.

LA STEEL REATJ'Y DEVEL-
OPMENT CORPORATION.
La troisième compagnie qui por-

te le nom de Steel est la Steel
Realty Development Corporation.

Si nous comprenons bien son
role, qui n'est pas expliqué dans
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itucun des imprimés qui constitue
le dossier Steel dans nos bureaux,
cette compagnie s'occupe de l'achat
et de la location de locaux qui sont
ensuite occupée -par leài a~n
de la Compagnie Uà R. Steel in-
corporated.

Les -vendeurs de la Steel Service
Corporation donnent, on se le rep-
?elle, des actions de la Steel Resity
Development Corporation, comme
boni aux acheteurs, d'actions de la
Cie Steel Incorporated.

Or pour que -la Steel Béait y fass
des profits sur ses actions, il lui
fasut les réaliser en vendant ou
louant à prime les locaux sous son
contrôle à la Cie Steel Incorpora-
ted.

Pourquoi la Cie Steel Incorpo-
rated ne loue-t-elle pas ou n'achète-
t-elle pas les locaux qu'elle veut
occuper, plutôt que de payer une
prime à la Steel Rediy?

Il y a là un gros point d'inter-
rogation.

Puisque les profita que fait la
Steel elty sont réa"é sur le
dos de la Steel Incorporated, le
détenteur. d'actions' (données en
boni) de 'la Stdel Bealty, ne reti-
rera de' cette compagnie qu'une
partie des profite qu'il retirerait si
la Steel Realty n'existait pas et
que la Steel Incorporated négociait
ses propres transactions immobi-
lières sans payer des profits à des
intermédiaires plutôt inutiles dgns
les circonstances.

b. R. .91UEB~L COMPANY
LIMITED

La quatrième compagnie qui
porte le nom de Steel est la Là. R.
Steel Company Limited.

Cette compagnie n'a été organi-
sée que dans le but de permettre
à la -Cie L. IL -Steel Incorporated
de faire affaires au Canada.

Le capit-il-actions de cette coin-
liognie est entièrement absorbé par
k L. R. Steel Incorporated et pas
tin seul eou de me actions n'est of-
fert au public.

Ce que nos gens.achètent ce sont
les actions de la Là. R. Steel Coin-
pany Incorporated, dont le siège
est à Buf falo, New York.

Là. R. STEEL SERVICE
CORPORAoeION LI-MITFED

OP CANADA.
La cinquième compagnie qui

porte le nom de Steel est la L. R..
Steel Service Corportici Liiit.d

Banque d&Hochelaga
Quarante-Sixème Rapport Annuel

Vos Dir.«teUjfru'-oOl'honneur de voua soumettre leur raPPort sur lue 01.
rations de la B3anqu, pour i'ox.roio. clôturé le lié novembre 1120.

COM DE PROFITS ET PERTES
80 NOVEXDEE lmL

CREDIT
Balance au crédit du compte de Profite et Pertes.

au 29 novembre 1919..................... 76,004.10
11rofits de l'année finissent le 30 novembre 1130.

escompte. et réserveu,pour créances douteuses
déduction taite dee trais d'ad minlstratico. ati.
rOts sur dépôts, laUrets perçus d'avance sur
et mauvaises...............................0849,139.93

DEBIT
Dividende No. 110. Pa".é le 1er mars 11120 S100.000.00
Dividende No. 117, payé le 1er juin 1930 196,000.00
Dividende No. 118. payé le 1er septem-

bre 1120....................... 100.000.00
Dividende No. 119, payable le 1er décora-

bre 100...................... 10.00000
1400.000.00

Montant porté au fonde de pension des employée 20.000.00
Rléserve pour la taxe fédérale ................... 10000.00
Réserve sur les Immeubles de la Banque. .:.........0.011.04
t'ouacriptions à des oeuvres charitable. et patrioti-_

ques....................................... 11.000.00
Nontant porté au "Fonds de Réserve de la Banque" 100,000.00
Bialance au crédit du compte de Profits et Pertes,

au Où novembre 1920 ...................... 83,804.48,
811911304.411

A. COURTOIS. J. A. VAILLANCOURT Président.
(omptable en chaf. BEAUDRY-LUMI*<. Gérant Ohéfral.

30 novembre 1920.

Billets de la Banque en circulation ............ 71.84,34.00
Balarce due au Gouvernement canadien .......... 3.421.500.00
Dépôts ne portant pas intérit ................. 10.38.84.95
Vépôts Portant Intérit (y compris l'intérét accru

jusqu'A la date de l'état) .................. 45.883.893.10
Balane»s due& aux banques et aux correspondants-

de la banque dans le Royaume-Uni et-dans les
pays étrangers............................. 40.481.44

Balances dues à d'eutres Banques au Cand.... . 1.220.43
Acceptations sur lettres de crédit ................. 140.311.31

Capital versé.................................4.000.060.00
ronde de Réserve.ý............................4.00000.00
Dividendes déclarée et non payezs.................4.031.11
Dividende payable le 1er décembre. 1920 ........... 100.000.00
Balance du compte Protits et pertes ............. .. 04.48

8 3.188.440.07

ACTIF
Or et. autre. espèces monnayées ............... 3 480.141.30
Billets du Dominion ... ' .................

Dipôts aux Réserves Centrales d'Or .... 3.300,000.00
Billets des autres Banques .......................... .108.87.70
Chèques sur d'autres Banques ....................... .41417.93.I11
Balances dues par d'autres Banques au Canada ... 131M.92.
Balances dues par de Banques -et des correspon-

dants étrangers ..........................
Dépôt entre les mains du Ministre des Finances en

garantie de la circulation ............ ..... 200.000.00

Valeurs des Gouvernements fédéral et provinciaux
du Canada <ne dépassant pas la valeur mar-
chaude)>................................S $ 2331.031.03

%.aleurs municipales canadiennes et valeurs publi-
que. britanniques. étrangères et coloniales au-
tres que le. valeurs publiques canadiennes_ 8 .010.18.1

Obligations de chemins de fer et autres obligations
et actions (ne dépassant pas la valeur mar-
chande)................................... 124.914.18

8 8.3881709.10
Irétp à demand et préta à courte échéance au

Canada, sur obligations et actions ........ 4.310.111.11

----------------------------------------------
Miffloi ---- M M --- -- --------- -----------
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1'ritea ux Côrporations mfunicipale-fi paroissiales et
seo0ales......................

Autres prêt@ courants et escomptes au Canada (di-
duet Son faite de. Intérte non' courue) ...

treances en souffrance (déduction Taite des pertes
prévues)................. ...................

P'ropriétés autres que lois Immeubles de la Banque
Hfypothlques sur des Immeubles vendue par la

Banque....................................
Immeubles et mobiliers de la Banque au prix coû.

Stant. déduction faitie don amortissements..
Fngakgements pris pa. cliente en vertu de lettres.le crédit...................................
aiutre actif non ruimpris dans les articles qui pré,-

cèdent......................................

2.411.2!1.49

40.603.768.20

54.934.98
218.348.46

147.448.50

!.724.845.33

148.877.37

75,009M2

875.493,9:0.81

CERTIFICAT DES VEBIFICATEURS.
Nous avons l'honneur de faire rapport aux Actionnaires de la

Banque, que, conformément à la Section "6" de la Loi des Ban-
quea, nous avons vérifié, la caisse et les valeurs de la banque, à
son bureau -principal, le 30 novembre 1920, et à une autre date du-
rant l'année, et nous avons constaté qu'elles concordaient avec les
entrées aux livres s'y rapportant.

Nous avons aussi fait, dans le cours de l'année, l'examen des
livres et des comptes, et contrôlé et vérifié les caisses et les va-
leurs de quelques-unes des principales succursales.

Nous avons examiné les livres et les comptes du bureau-chef
et comparé le bilan ci-dessus avec les livres ainsi qu'avec les rap-
ports certifiés des succursales et, dans notre opinion et au meil-
leur de notre connaissance, le bilan est rédigé de façon à donner'
un aperçu vrai et exact de l'état des affaires de la banque, suivant
les renseignements et les explications qui nous ont été donnés, et
tel qu'indiqué à ces livres.

Tous les renseignements et les explications que nous avons
demandéa nous out été fournis, et à notre avis, les transactions
effectuées par la Banque, dont nous avons eu connaissance, étaient,
danb les limites de ses pouvoirs.

MontraI, 16 décembrýe 1920.
S. ROGER MITCHELL,

de la Société Marwick, Mitchell & Company.
GEO. GONTHIER, LI.C.,

de la Société Gonthier & Midgley,
Vérificateurs.

la L. RL Steel Service Corporation
Limited of Canada, et la L, B.
Steel Serviçe Corpor.ation of New
York.

Ces bureaux sont de simples cen-
tre.s pour la vente de valeurs de
la ri. R. Steel Company, Incorpo-
r:îtcd. Lieur nombre ne eignifie
rietn d'eiutre chose sauf que l'on1
fait des frais considérables pour
vendre les actions do la Steel Co.
Ile, au public.

La troisième série d'adresses
nous apprend que la Steel Servioe
('Orporation est également l'agent
C;îancier de la Charles Weeghman
(eorpgration dont le siège bocial est
dans le même édifice et au mnôme
étige que la Steel Service Corpo-
ration à Buffalo.

Qu'est-ce que cette Corporation
110uvelle? *Nous l'ignorons, mais
qu'elle ait ou n'ait pas de suceur-
-alt-. dans toutes les villes dont la
liste est publiée au bas de l'an-
nonice, celA n'affecte en rien la va-

tiîr (les actions de la L. R. Steef
Co. Incorporated.

Ce que nous tenons à bien faire
.,olllpreitdre *A nos lecteurs, c'eat
qu'ilq ne doivent pas perdr- de vue
qu'en leur vend uniquement -des
aîctionîs 'le la L. R. Steel Campany
Tw'corporated, compagnie amér!-
(aine ayant son siège à Buffalo,
New York et qui exploite actuelle-
muent 8 magasins au 'Canadai et une
vingtaine aux Etats-Unis, surtout
ibtns des3 petits centres industriels.

LA PRESSE ET LES
VALEURS DE STEEL.

el Canada, qui ii'est qu'une filiale
le la L. R. Sûcel Service Corpora-

MIt Of New York. iCrest une sim.-
'.e tua ison'de courtage vendant au
"hblic les valeurs (?) de la L. R.

Ctel(o. Incorporated.

.'.\NNON(CE DE L. R. STEEL
DANS LES JOURNAUX.

()it comprend qu'avec cinq coni-
il.ittes distinctes ayant chacune
.personnel et sa série de bu-
I'\ Ou sn'ceurgalesý on peut éla-
"or une liste nmerveilleuse et -don-

l'imipression que la L. R. Steel
Incorporated, la seule compa-

qui, somme- toute intéresse
li- lieteurs d'actions qui visitent

'Vendeurs de Steel, possède une
* r'tîîsation formidable et est déjà

-très grande. affaire.
Peosla prffliire série da-
qui parait dans -l'annonce

samedi dernier-celles des. fili-
Ide la L. R. Steel Co. Limjited.

Il faut d'abord en effacer les
Iîomus des magasins qui ne sont -pas
encore ouverts. Il ne reste donc que.
les magasins décrits dans l'annonce
commne étant "on activité".

Vous trouverez l'adresse d'un
même magasin répété sous deux ou
trois titres différents - sous "ma-
,,asins de 5c lA $1.00"> sous caféte-
rias"', sous "magasins de.lingerie,
bîlouises et chapeaux".

Ceci dlonunera l'impression aux
gens auxquels on voudra vendre
(les ac~tions~ que la 'Cie Steel pos-

seetrois établissements distincts
et séparés, quantd en réalité, le café-
teria, le magasin de 5c à $1.00 et
je magasin de blouses, chapeaux,
etc., occupent un même local.

La même remarque s'applique à
la liste des magasins américains de
la Cie Steel..

La, seconde -série d'adresse est
celle qui comprend les bureaux de

Tous les journaux financiers du
pays ont été unanimes à mettre le
public en garde contre l'achat de
ee, valeurs qui sont absolument
spécula 'tives.

Tour à tour le Financial Posi,
le Monelary Times, le Financiai
TJimes et l'Economiste Canadien,
oîtt mis le public en -garde contre
F*achat decCes valeurs, sauf à titre
de spéculation pure et simple.

Dans la presse à nouvelle, le
joutrnal La Presse, de Montréal;
.S'alrday Night de Toronto et Le
Franc-Parler de Québec ont affir-iné que les valeurs de Steel étaient
lt-lnternent spéculatives.

-Si après tous ces avertissements
les gens continuent à consacrer
leurs épargnes à l'achat des actions
(le la L. B. Steel Co. Inc., et que
l'affaire ne réussisse pas, ils ne
pourront sûrement pas dire qu'ils
n'ont P4 * été Uuf s#mmç;9t avrtie.

.A. COU UTOMI
CoDmPtable en chef.

IIEAUDItY-LEMAI4. Gérant général.
J. 'A.. VAIILANCOURT. Pls'.dent.
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Les Tribunaux
JUGEMENTS, COUR SUPERIEURE

P'eter I)aunais vs 'Canada Cernent Co.
Ltd., Montréa, $200.

Daîme Vve Adaline St-Germain vs
Aimé Labine. Montréal.

Alex. McKay Bolier Works va Bainea
Llmited, Montréal, $1183.

Delle Amanda Duquîette vs Crédit Sta-
<lacona Ubmitée, Montréal, $434.

il. I. Eliasoph vs Louis Geofiré, Ar-
thur (leoffré, Montrénol, $124.

<hijin Bergeron va Marine Marchande
<du Gouvernement Canadien, Limi-
tée, Montréal, $864.

J. Bl. Worth & Co. va Wm. C. Christ-
inas, Montréal, $300.

Automobile Exchange of Canada LtI
%s J. H. Drouin, Montréal, $188.

George Battan va Can. Car -& Faun-
dry Co. Ltd, Montréal1, $185.

Dame Lauréa Nadeau va Uirie Jérô-
me, Montréal, $185.

.Joseph Larchev&iue vs Damne Vve Jes-
aie McCallum, Montréal.

Peterborough Cereai Co. Ltd vs Jo-
seph Renny Beaudet, Montréal,
$1850.

Goonzague Bavard va C. Ifferman alias
Chas. Miller, Bigmaund Serler, Mont-
réal, $150.

l>or~Ila Demers vs Wilfrid L. Lajole,
Montréal, $109.

Cr~édit 'Montréalais Ltée vs J. B. D.
Légaré & Cie, Mantréal, $2500.

l. Dion vs J. Mogolincc, Montréal.
Germaine Montpetit vs A. Girouard

& Cie, A.natole Girouard, Montréal,
$100.

P'eterborough Cereai Co. LtI vu Pa-
yette & Frère, Montréal, $275.

EFîgène Honoré Godin, C.U., va Peter
John Donohue, Westanount, $196.

<Cuî.ada Produce Co. va J. A. Denys,
Montréal, $178.

A~. Larin vs G. Dupont, Montréal.
Ir. Romanuk vs A. Ellabot9ky, Mont-

réal.
Crédit Montréiilais Ltée va J. B. D.

Légaré & Cie, Montréal, $500.
Dame Rebecca Gougeon-Majeau vs

)David Majeau, Montréal.
Wm. J. Thompson va Wm. E. Hoiden,

Montréal, $682.
Alfred Lafitte vs Dame Rosa Beano-
- Ici et al, Montréal, $167.

Dame Cephise Piamondon vs E. N.
Fntield, Montréal, $125.

J. W. Ross vs Edmnond Tremblay,
Montréal.

Fastern Trust ('o. vs W. H. -Howard,
Montréal.

Elle Lemire, N.P., vs J. Wi.lf. Michaud,
Montréal, $885.

A. S. Cohen vS la Mense Mfg Co.,
Montréal, $395.

Paul E. Bergeron va william alias
Dilhani Maraters, Montréal, $150.*

J. A. Lafrance va Le Placement Nu.
tionail, Montréal, $387.

Cie 'Pub. La Patrie vs J. A. Labrecque,
Montréail, $12?,

P. A. A. Dufresne '& Cie Ltée vs A.
Degiongschamps, Markanitz-Ahltibi,
$1237.

M.%cLennan Lumber Ltd vs Ives Modern
Bedstead Co., Ltd, MonteeS, .$151.

S. B. Townsend Ltd va Lipton HEotea
Co. Ltd, Montréal.

Dame-Albina FortierFrappler va Ad&-
lard Frappler, Montréal.

AiFtoine Routhier et, al, flaquai., vs
Wilfrid Bigras, Montréal.

Médéric Lacombe vs J. H. Becker, Mi-
chael T. Stein, Montréal, $360.

.A. E. Dian vs Dame Laurette Val-
;Iiéres-Hurteau, Montréeà, $126.

Jcpaeph O. Lacroix Ts Eugène lamon-
tagne, Pont-Visu.

Linicoln Elec. C». of C. Lti. vs Eiec-
tric Welding Co., Montréal, $1500.

IV David vs GJ. A. Moreau, Montréal.
Eznile Gadbois vu J. F. R. Leduc,

Montréal.
Parsons Co. Ltd va B. Katz, Dehlia

Hat M.fg. Ltd, Montréal, $149.
.4un Trust Co. Ltd vs Dame Lucie

Onuthier, $144.
Botme Rose Degima Baron-Caty va

l'nul Caty,, Bt-Vincent de Paul.
<lt-orge Thompoon vs J. Grundy, Hem.

.mingford, $500.
John T. Hanna et al vs Michaede Scan-

zano, Montréal, $150.
Jack Brasloif vs Max Cohen, Mont-

réal, $675.
Au~tomobile Exchange of Canada Li-

mit-ed vs J. A. Viau, Montréal, $300.
Wilfrid Demantignv vs Arthur L.

Eastcott, Monàtréal.
Qintal & Lynch Limitée vs Peladeau

Duclos & Cie, Montréesi, $397.,
Ernest Provencher vis R. A. Giguère,

Montréal, $312.
Jchn W. Rosavs Napoléon Mnevffle,

Montréal, $335..
Prudentiai Trust Co. Laid vs Alfred

Simpson, Montréal, $180.
A~. 0J. Pigeon vs Cour des Sesions et

ai, Montréal.
A. Hinton va Cour des Sessions et

ai, Montréal.
J1. Murray va Cour des Sessons e

al, Montréal.
J. Christin & Ca. Ltée va Le Stadlum,

Montréal.
E~dmond Bernard va Gold-Giove Worka

'Montré-a].
Dame Exeline Chartrand-Deaormiers

Ys Dame Alma Boucher-Chartand,
MontréaS.

Dame Ma4thida Pearson-Prawiey vs
Damne Olionne Robitaiiie-Loranger,
Trois-Rivières, Octave Valeds A.
Emond, et ail, m.e.e., Montréal.

Succession Hon. JOs Octave Villeneuve
la James Henry Hague, Montréal,
$192.

Benj. G. Bourgeois, MMD., vs Albert
Bouche, Montréal, $150.

Généreux Motor Co. LUI vs Thomas
Burdett, Montréa-3, $315.

Franke, Levasseur Co. LUI vs A. Cham-
bers, Hluatingdon, e200.

b. Rasenthal va H. Smith, Moutr6al,
$142.

Eugène Bérard vs Bremner. Morris &
Ca. 'Ltd, MontréeS, $47,4.

Thomea Wiiiiainson vs wm. Wallace
Reid, Montréal, $175.

C'in. Causai. Feit CO. LUI vs J. Jacob
alias Jakne, MontréeS, $347.

E. Rivet & Cie va Contant Monette &
Pion, Montréal, $1984.

JUGEMENTS EN COUR SUpERIEURE

J. W. Jacoba LUI vs Chas. Edwards,
Montréal, $1040.

N. G. Valiquette Ltd va J. N. Brouil-
lard, Montréal, $141.

Eugène Patenaude vs Cadifiac Motors
Ltd, Montréal.

Patenaude,'Carignan *-Cie Lat6e vs .
L. Rainviiie, Montr6al, $118.

J. B. M. 8imard va D. Péloquin, Ià. J.
Furois, T.8, Montréal.

Odessa Jury vs Alés Forcier, Joseph
Parent, *Montr&I, Dam Vve Ber.
Fqrcier, T.8., Bt-Fr-ançais du LaC.

Ka4utuxan Rlubber Ltd va Thomas Le-
*page, Montréal.

Can. China Clay Ca. Ltd va Northern
Iron & Eulpment Co., Montréal,
$677.

Victor Varia vs Lucien J. Ronde,
Miontréal, $132.
st-End Johbing Store vs Ailles Job-
bing Store, Montréal, $75.

'NWm. Linton Parrish et ai vs Ernest A.
Schmidt et ai, 'Montréal, $1409.

L.nmothe, (ladbois & Nantel vs Louis
de B. Corriveau, Montréal, $393.

John Elsdale Molson, M.D. vs John J.
Tolland, Montréal, $320.

L.. A. Leonard vs Antonio Dignard.
Joséphine Lepage-Dignard, Joseph
Marceau, Montréal, $103

JUGEMEN-11 EN COUR DE CICUIT

H. A. 1,étourneau vs A. Maiflet, $31.
8. Victor vs Metropolitan Caféteria àl

Buffet, $50.
J. Morris vs Jos. Milis, $60.
J. H. Petit vs Jo. Carie, $40.
M. Debrofaky vs John Jones, $11.
0i. Laforeat v. Natern Waxmnan, $21.
S Oueliette vs Amable Robert, jr.

Longueuil, $22.
Progrea Band Cap Company va Men-

desaohn Brou., St. John, $72.
J. 'M. Orkin Company, Limited, Ys

Mde E. Dionne, St-Hubert, $66.
Empire 0>1 Comnpany vs Simeon Bé-

lainger, St-Eleuthère, $13.
A. G. Bain vs W. B. Nelson, $96.
C. W. Lindsay Limaiteil vs D. C. Page,

S43.
I.- Venne vs Ph. Fafard, $28.
G.- Dubois vs Carfa Fumagid, $52.
E.* Mitischki vs P. J. Brennan, $35.
H. Cohen et ai vs Harry Herimn; $27.
L. Desrochers vs Z. Touaignant, $46.
.Nontrenil PulLie Servce Corporation

va Wm. FowWe, St-Lambert, $25.
P. Chandebois va Victor Labonté, Ver-

dun, $50.
T.L. Muir vs Haroïd Hutcheson, $25.

ci. H. Boursier vs Jos Déliale, 8t-Lssîi-
bert, $44.

.1). Langeliter Limitée vs Léon Pépiný
Ste-Marguerite, $30.

Bleveridge Paper Company Ltd vu J. T.
(laudet, $27.

Cieman Brothers vs M. eynolds, $44.
IL Paquin va Jas Vàncent, $22.
IH. Paquin vs Isamel Desjardins, $27.
H. Paquin vs Gea. Contant, $36.
A. Michaud va Jas Vallée, $70.

.A. Truel & Company vs Maison
Girave Limitée, $27.

VENTES PAR HuISSIER

NOTA - Dan# la liste oi-I sous
lu ffoms qui Viffino% en premier lieu
3ont ceua du demandeurt, las gui-
vanta, retea de# défendeur#; le jour
Pi'cure et le lieu de la v'ente sont mcn-
irrir: vu drms, Ji«u.

(joodiiin's Limlted va AMb. Pelle-
tier, 5718 rue îBherbrooke Ouest, 22
janvier , à 2 PmL. - z. Aumale.

A. Goyette vu P. J. Champagne,
173 rue 8tadacona, 35 janvier, à 10
MM. - Aug. Viâmon.

bos. Permmau à Brou., vs Mme Bar-
ry Ross, 605 Boulevard Sto-Laurent,

24 Janvier i 10 A M. - J. E. Coutu,



LE PRIX COURANT, vendredi 21 janvier 1921

-B

Le Marché de l'Alimentation .

Mercredi, 19 janvier 1921.

Le cours du porc vivant avait augmenté à la fin de la semaine
dernière, mais les plus gros arrivages*de cette semaine ont ramené le
cours à son chiffre précédent. Les packers déclarent qu'on peut s'at-
tendre à un prix plus bas pour le porc vivant dans un avenir rappro-
ché, ce qui aura une répercussion sur tout le marché du porc. En
attendant les prix restent sans changement. Les affaires sont tran-
quilles pour le saindoux et le shortening. Le saindoux pur vaut $4.60
le seau de 20 lbs et le saindoux composé $3.30 le seau de 20 Ibs. Le
Maeurre et le fromage montrent plus de fermeté cette semaine avec de
moins gros approvisionnements de beurre en main et une plus forte
demande pour l'exportation. Le marché des oeufs est moins soutenu
par suite de l'augmentation de la pioduction et des meilleurs arriva-
ges sur le marché. Les prix des poulets sont également moins fermes.
Sur le marché d'alimentation il y a de nombreuses réductions de prix
comme suite d'une campagne de baisse faite par un certain nombre
de marchands de gros locaux. Ceci a occasionné des cours beaucoup
plus bas sur presque toutes les lignes de fruits en conserve, sur quel-
ques légumes et sur les qualités Inférieures de saumon en boite. Il y
a aussi des réductions sur les pruneaux et sur certains raisins. Bien
que les raffineries soient encore une fois d'accord sur les prix
standard, quelques négociants de gros font des réductions. La mé-
lasse baisse également par suite de la campagne de diminution des
prix. Le marché des noix est calme, avec cours un peu plus bas pour
les amandes écalées. Le papier d'emballage o diminué. Par contre le
savon de buanderie est en hausse de 25 cents et vaut $8.25 la caisse.
L'amidon a baissé de V cent. Lei marché du thé est toujours très
faible avec bien peu de ventes. Là farine a été réduite de 20 cents
par baril à la fin de la semaine dernière, mals le marché du blé s'est
pffermi cette semaine et par suite la tendance est plus soutenue pour
a farine. Le marché des fruits et légumes est de variété limitée,
mais les affaires sont actives et les prix fermes. La réduction des
prix qui a commencé au début de cette semaine est un effort de la part
de quelques négociants de gros pour stimuler les affaires et on ne
saurait dire combien de temps vont durer ces réductions car dans la
plupart des cas elles ne sont pas motivées par des réductions sur les
marchés d'origine.

LE PORC EN BAISSE
Viandes fratches - Le prix du porc

vivant a diminué cette semaine. de 50
à 75 conta par 100 livres. Par suite le
porc abattu a subi une diminution cor-
respondante variant de $1.00 à'$1.50.
Par contre les longes de boeuf ont aug-
menté d'une cent par livre.

Cotations fournies par la maison
NOE BOURASSA, LIMITEE,
en date du·18 janvier 1921.

Porea vivante . . . . . 17.50 17.75

Porcs pr4psarde-
Tus aux abattoirs

choisi . . . . . . 24.50 25.00

Pore frais-

Gigot de porc (tri").....
Louges (trimées) .. ......
Longes (non trimée.)......
Epaules (trimées) . .......
Saucisse de pore (pure).
Saucisse de Boeuf .. .. ....

(Steers et Helifers)
Boeuf frads-

Quartiers derrière . . .
Quartiers devant . . . .
Longes . . . . . . . .
Côtes . . . . . . . . . .
Chucka. haut coté. . . .
lanchea . . . . . . . .

(YVache@)-
Quartier derrière . . . .
Quartiers devant . . . . .
Longes . . . . . . . . .
Côtes . . . . . . . . . .
Chueks . . . . . . . . .
Hanches . . . . . . . . .
Veaux (suivent queflté).
Agneaur 83-10 lbo (a-

tiers), la lb . . . . .
Mouton, 50-75 lbs. No 1 .

0.35
0.15
0.32
0.29
0.13
0.19

0.23
0.13
0.28
0.20
0.11
0.18
0.17

0.20
0.14

PAS DE CHANGEMENT POUR LES
VIANDES CUITES

Viandes cuites - Aucun changement
à signaler cette semaine sur le marché
des viandes cuites dont les prix %e
maintiennent aux cours précédents.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWiFT, Limitée,
en date du 18 janvier 1921.

Langue de porc en gelée. . . .. 0.47
Boeuf pressé en gelée, la lb. .: 0.261
Jambon et langue, la lb . . . 0.42
veau et langue. . . . . . . . 0.35
Epaules, rôti* . . . . . . . . 0.60
Jambons cuits. . . . . . . . . 0.55
Epule, bouillies. . . . . . . . 0.48
PZs de porc (doux.). . . . . 0.80
Boudin. la lb. . . . . . . . . .12
Mince meat, la lb . . . 0.16 0.19
Savoisse de porc, pure . . . . 0.30
ulogne. a lb . . . . . . 4 34

MARCHE FERME POUR LES VIANDES
EN BARIL

Viandes en baril-Les cours des vian-
des en baril n'ont subi aucune modifi-
cation' cette semaine et restent les
mimes que la semaine passée.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du 18 janvier 1921.

Porc en baril-
Canadian short et (bri)

morceaux de 26-85- . . .... 54.00
Dos dear fat (Me)'mor-

eaux de40-0. . . . .... 50.00
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I'.,rc heavy mess (bel)....... 45.00
Bloeuf piate .. .. .. . ..... 36.00
Boeuf Mmes.. .. .. ........ 38.00
Porc engraissé aux pois.. 48.00
Iard gras, épauleo.. .. ... 49.00

LE JAMBON SE MAINTIENT FERME

Viandes fumées - Le marché des
viandes fumée& est ferme cette semai-
ne et on nie signale aucun changement
dans les cours qui restent soutenue.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limite,
en date du 18 janvier 1921.

Jambons-Prend n m:
8-10 livres. .. ... .. 0.40 0.42

M.%edium, fumé, la livre:
8-10e livres.. .. .. ..
12-15 livres. .. .. ..
14-20 livres. .. .. ..
20.25 livres... .. .. .
21-35 Jivre . .. ....
Illus de 35 livreq. .. .

Bacon-
Diéjeuner .. ...... .. .
Couttage roulé .. .. ..
.Ja1nibonq Picnic .. .. .

.43 (04

... 0.29

LE SHORTENING SANS CHANGE-

MENT.-

Shortening - Le shortening se -main-
tient sans changement aux cours pr6-
cédemment cotés.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,

* en date du 18 janvier 1921.

Sbortenlng "Cotosuet"
T1it-rces, 400 Ibs, la ab . . . . 0.17
TIin.ettes, 50 lbs, la. lb . . . . 0.171
Svnux, 20 lbs la lb .. ..... 0.18
MoNirceaux, 1 lb.,, la lb . . . . 0.191

*LE SAINDOUX SE MAINTIENT

Saindoux - Le saindoux se main-
tient auxjcours précédents et il n'y a
aucun cWa'ngement à signaler cette se-
Maine.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du* 18 janvier 1921.

'rIrreen, 400 lbq, la lb......0.23
TIinettes. 50 Ibs, la lb . .,0.23

Seaux, 20 lus, la lb.... . 0.24
'Morceaux, 1 lb, la lb.....0.27

PAS DE CHANGEMENT POUR LE
FROMAGE

Fromage - Le. tromage reste ferme
aux prix précédemment cotés.

Double, la lb .. .. .. . . ... 07
Triple, la lb. .. .. ...... 0.35
Stiton, dalb. ........ . . .. 6
fantaisie vieux fromnage, la lb. 0.3
Doux Québec .. . . . . ..... 0

LE BEURRE EST SOUTENU

Beurre - Le marché du beurre est
soutenu et il n'y a aucun changement
à sigrialer dans les prix cette semaine.

Dirre crèmerie No 1. .. .... 0.55
Beurre crèmerie, bloc 1 lb. . .0.56
Peurre crèmerie No 2. .. .... 0.54
Laiterie ... .............. 4

LA MARGARINE SANS CH$ANGEMENT

Margarine ,-- Aucun changement à
signaler cette semaine pour la marga-
rine dont les prix n'ont pas varié.

En moules suivant la
qualité, la lb .. ... ..... 15

En tineittes, suivant l
qualité, la lb.....0.30 0.38

MARCHE FERME POUR LES OEUFS

Oeufs - Le marché des oeufs esi
ferme et se maintient aux cours pr6cé.
demment cot6à.

Frais ponduk. .. .. ...... 0.85
Entrepôt choisis .. .. .... 0.75
Entrepôt No 1........0.70

LA VOLAILLE SANS CHANGEMENT

Volaille " Pas de changement à ai.
gnaler cetto, semaine pour la volaille
dont les cours n'ont pas varié.

Cotations fournies par la maison
WAL.TER DEERY & CO.,

en date du 18 panvier 1921.«

Poulet.. .. .. ..

Dindons .. .. .. ..
Oies. .. .. .. .. .
Canards domestiques
Conards du lac Brôme.

'0.388
0C40
0.58
0.60
0.38
0.43
0.45

Poisson frisi

I[sdock. .. .. ... ... 07T 0.05
Morue, pour le marché 0.07 0.08
Crevettes..........0.40
Homards vivants.......0.60
Poisson blanc........0.25
Flétan...........030
Brochet. .. .. ... ....... 0.16
Carpe...........0.20
Perebaude.........0.15
Doré...........0.24
Ti iiite . . ........ 022 0,25

Poisson fumé

Hladd les, BXs, Xlalb...
Filets... .. .. .. ..
Bloaters, la boite 50..
Kippers, la bott. 80...
Hfareng fumé saus ar4tes
Harengs saurs, la botte

Poisson gelé

Gapereaux, la lb ....
Harengs .. ... .. ..

-Flétan, gro et petit.
Flétan, de l'Ouest moyen
Haddock.. .. .. ..
Mlaquereau .. .. .. ..
Doré ...... .. .. ..
Morue en tranches ...
saumon de Gaspé, la lb.
Saumon Colombie, rouge.
Saumon, Colombie, pâle.

0.10
0.18

.06j 8.00
0.70.307

.19 0.20

0.01 0.o2
0.07Î 0.07A
0.19 0.30
0.31 0.32
0.08j 0.06

0.39 0.30
0.22 0.23
0.12 0.13

Mlorue-

Morue, grosse. br, 20011» ..
Morue. No 1. mea. brl

de 200 Ibo. .........
Morue No 2, bride 30Ibs
Pollock No 1, bel de 900

lb...........
Mforue, sans arêtes, (bol-

teu de 80 Iba), la lb.
Morue, sans arites, (car-

tons de 24 lbo), la jb.
Morue (Ivory), morceaux

de 2 Ibe. bottes de 20

Morue. sans arêbes (2

%foruie, en filasmentis (-boi-
tes de 12 lbn).. .. .... 40

Morue séchée, ballots de
100 Ibn........

Harengs, Labrador No 1 ris
Harengs *labrador No 1, 1 bris
Saumon Labrador No 1 tierces
I'laquîereau No .1. bris... ..
Saumon labrador No 1 bris.
Truite de mer. .....

16.00

14.0
13.00

13.00

0.18

0.15

0.20

13.00
12.00

8.50
37.00
25.0n
26.00
31.00

LA. FARINE EST STABLE

MARCHE CALME POUR LE POISSON

Poisson - Le marché du poisson
continue à itre calme et on ne ignale
aucun changem ent dans les prix cette P
semaine.

Cotations fourni"s par la maison
0. -HATTON COMPANY,

en date 'du 18 panvier 1921.

*Farine - Aucun changement cetti
semaine sur la farine qui se maintien
aux cours précédente.

-Nousoýotons:-

*fairines de bl&-
(Jhars straight ou mixtes,

5%,000 lbn, sur le-vole, le ba-
ril, en* (2) sacs de jute, 98
lbs. .. .. ........ .. 10.40
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En (2) sacs de coton, 98 Ibo. 10.60
Petite iota, de bail (à) es de

jute, .8 L a.. .... 10.40
Farine de blé d'hiver (baril).

8 ss jute ........ 9.70
l1k. Patente, par (à) sam de

jute, 98 lbo, ex etarep8ta . 10.90

LEGERE BAISSE DU FOIN

Foin et graina - Le foin a diminué
d'environ $1 .00 cette semainee. Par
contre l'avoine a augmenté d'une cent
d'un, façon générale pour toutes les
qualité@.

Cotations fourni.s par' la maison
QUINTAL & LYNCH,

en date du 18 janvier 1921.

Foin4 PaUI94a pain (prix du gro. paL
lots.6 de dm):

Finm:
non. No i. tome de 1,0W0 Ub.
Bon,. No 2.........90
Bon, No 3.. .. ....... 0.00
Patlo ... .. .. .. ....... 14.00

Avoine:
No 2 C.W. (34 Ibo)..
No 3 C.W .. . . . ... ..

Extra Feed.... .. .. ..

No 2 Feed . . .4i

Orge:
No 2C.W.. .. .. .. ....
No 4 C.W,.... ..........
Pet... .. .. .. .. .. ..
Bté-d'Inde No 2 Jaune...

(Fonda américaine)
flll6.Vnee No a jaune ....

(Fonds américains)

0.75
0.71
0.71
mi
0.66

1.35
1.10
1.00
0.92

0.96

Note - ces prix sont à l'élévu*ueur
et le cOmnnnt pua le ooft dus
nom ..

LE SUCRE SANS CHANGEMENT

Sucre--Le sucre ae maintient ferme
sans changement dans les prix cotés la
semnaine dernière.

Atlantic, extra grané --
Acadia, extra granulé ....

Glacé, barls. . . .. .. .
et autres au proportion.

GIlacé, (boites de os In).

Jaune No 1.. .. .. .. ..
Jaune No 2 ou .. .. ......
Jaune No 2.. .. .. .. ..
Jaune No4.. .. .. .. ..
En poudre, barils ..
En poudre, ses.. .. .. ..
Pn poudre, 25&8.. .. .. ..
Cubes pt dé,l1O0Ibos....
Cubes, boites -de50 -ibn .

Cubes, bottes de 35 Un...
Cubes, paqpet. de 2 lbe. ..
En morceau Parts, baill
En moroeau, 100 lbn.....
En mmemeu, bote. de 50 lb..

10.50
10.00
10.50
10.50
10.70

11.00
11.1
10.10
10.00
10.00
gis5

10.60
10.80
11.00
1110
11.80
120
11.00
11.10.
11.10
11.30

En miorca bottes de 5 lb.
En morceau, boite« de s Ibo.
11' morceau, bottes de 3 Ib.
Eu morceau, bote de es Ibo.
Crystal die.nond, barRlla.

boite, 100 a.
bottes, 5o an
boites, 35 Men
caisses de 20

carons.. .

11.50
11.35
13.00
11.50
11.10
1110
11l-0
11.50

13125

LEGERE BAISSE DU SIROP DE
.OLE D'INDE

Mélasse - Le marché est calme
pour la mélasse et on signale une bai.-
se d'environ % cent sur les différentes
qualité@ de sirop de blé d'Inde.

Cotations fournies par la
CANADA 8TARCH CO.,

on date du 18 janvier 1921.

Sirop de bl&ffdo*ah-
Barils environ 700 11vres . . . 0.071
%/ barils .. .. . ... . .. 0.071
14 barils .. .. .... . .. 0.081
botte. de 2 Ilivres, caine à dos.

-la mime .. . . 5.30
Boîte. de 5 livre, caisse 1 dos.,

la calme .. .. .. ... .. 5.95
Bottes de 10 livres, cause Va

doe. la caine. .. .. . .. .88
2 golla, seau 25 lba,1chaque . 2.43
3 galle9, seau 3814 lb.. chaque 3.65
5 gaG%~ seau 65 ilb.., chaque . 5.90

Biro de. blé.4nd blanc:
Bote' de a livres, a da. à la

caisse ... .. .. .. .5.90
Botte de à livres. 1 doux. à la

caisse, la caime . .. .... 6.55
Wiltee de 10 livre§, caima. %

la caisse. .. .. .. .. . .. 6.25

LAS8IES >-

Bailsa.. .. .. ..

%barils .. .. .. ..
... 0.001
... 0.03I

Sirop de cann (cryatal Dlamond):
Bottes de à livres, 3 doux. à la

calmae. .. .. .. . .. . .. 8.50
htarils, les10 livres .. .. . .. 5
Vs barils, les 100 livres . . . . 13.50

Méioses des Barbades:
Prix pour l'Ile de Montréal.

Tonnes .. .. .. . .. ...... 140
Barils .. .. ........... 1.43
Tbpml-barlla . ... ......... 1.45
efélame ibacy .... 1.05 1.15

MARCHE SOUTENU POUR LES
ENGRAIS

Engrais--Le marché des engrais -est
soutenu cotte semaine et il n'y a au-
cun changement à -signaler dans les
prix.

Son, wagons mélangé. . .40.25

Short~ wagons m&ag6a. .. 40.25
Mfoulée d'avoine .. ... .. 50.00
Farine à bestiaux, 98 lb. . . . 3.00

Engraia de gluten:
f.o.b. Cardinail.. .. .. ... 56.00
t.o.,b. Fort Wliam......1.00

LES LEGUMES SONT FE*RMES

Légumes - Les légumes sont fermes
et maintiennent leurs prix tels que co-
tés la semaine dernière.

Cotations fournies par la maison
CHARBONNEAU à FRERES,
en date du 18 janvier 1921.

Betteraves nonveiles, ac
(Montréal). .. .. ... 1.06

Chou.fleur canadien, doux. dou-
ble caime .. .. .... 8.75

Chou (Montréal) bar£ ....
Carottes (sac). .. .. .. ..
Ait, lb .. .. ...... ....

I.altue, Canada, doz. .. .. ..
Poireaux, douz. .... .... 0.40
Oignons rouges, 75 ilbs. ..
Oignons espagnols, caisse..
Persil (canadien) . . ....

panas,a".. .. .. .. ..
Pommd de terre Montréa..

sac de 80 lbn.. .. .. ..
*Pomme. de terre sucrées.

Manne.. .. .. .. ....
Navets, (Québec) sac.. .. ..
Nareta (Montréa) .. .. ...
Cresaon (douz.).. .. .. ..
C61prt, canadien, la douz...
Atacaa.... .. .. .. ..

1li5

4.00
1.50
1.00
010)
3.00
0.50
1.75
5.50
1.0tt
1.50

1.75

3.50
1135
0.75

1.25
23.00

LE MARCHE DU CAFE ET FERME

Café - Le marché du café est fer-
me cette semaine et on signale mime
une légère hausse de 2 cents par livre
sur le Bogota.

Cotations fournies par la maison
.KEARNEY BROS.,

en date du 18 janvier 1921.

Café-
Rio... .. .. .. ..
Mexique .. .. .. ..
Jamaïque. .. ....
Bogota. .. .. .....
Mocha.. .. .. .. ..
Mochea (genre) ....
Santos, Bourbon...
Santos No 1. .. .. .
Santon No 2. .. .. .

La livre
0.31 .0.1
0.42 0.40
0.2 0.84
0.38 0.42
0.50 0.53
0.48 0.50
0.85 0.40
0.19 0.3
0.26 0.28

MARCHE SOUTENU POUR LE THE

Thé - Le marché continue à Otto
soutenu pour le thé. Les différentes
qualités de Pekoo ont même subi une
augmentation "variant de 2 à 4 conte.

Cotations fournies par la maison
KEARNEY BROS.,

en date-du 18 janvier 1921.
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Ndous cotons'

Thés japon-(noualSe récolte)
Choix.........0.45 0.50
Pariy Plckin.......0.58 0.60
Meilleures variétés . . .. 0.80 1.00

Ceyli et Indes-"
Pê.keos.......
Orange Pekeos*brisé.
orange Pekeos. .. .. .

0.30 0.45
0.40 0.56
0.85 0.80

LeK qtialitéa Inférieures de thés
brisés peuvent être obtenues des mar-
eluindi de gros sur demande à des
1,11x raisonnables.

BAISSE DU POIVRE NOIR
Epices - Le marché des >épices con-

tinue à étre calme. Toutefois on cons-
tate une réduction de cinq cents sur le
poivre noir et. la muscade.

Cotations fournies par la maison
J3. J. DUFFV à. CIE,

en date du 18 janvier 1921.

As. . .. .... ...... 0.20
Casuin... .. . . . . . .0 .5

Cannelle-
aolsy... ... . ..... 8

Pure tLvdue ... .. ... 0.35 0.40
Clous .. .. .. . .... 0.70 0.75
Crime de tartre (frac-

%~aise pure). .. ..... 0.75 0.80
thlcw*ée canadienne. ........ 0.85M
Américaine <lilgh test). .80â 0.85
Gingembre. .. .. .......... 0.40
Gingembre (VoxSu.<-u Ja-

pon). .. .. .......... 0381
Mares. .. .. .... ... 0."o o.8

amuscade, entières .... 0.40 0.45
Mqimi-ndp. moiblue.....0.85 0.40
Poivre noir .. .. .. 0.80 0.35
Poivre blanc. .. .... 0.8é 0.40
Poivre (Cayenrne). .. 0.85 U1.7
F'pi".s à marinades .0 03#8
Paprika. .. .. .. . . ...... 5.0
Turmerie.. .. .. . .. 0 _1t(l
Acide tartr-ique, la lb. (en

cristaux ou en poudre) 1.00 1.10
Graine de card!emone, la

lb., en vrac .. .. .. ...... t.00
Carvi (carraway) bail no-

minal. .. .. .. . .. 0.25 0.80
Cannelle, (1hine..a lb. . ...... 0.30
Cannelle, la lb, moulue . 0.80 0.35
Graine de moutarde, en

Tmac.. .. ...... 0.85 0.40
Ximine de céleri, en vrac

(nominal). .. .. ... 0.75 0.80
reo4x de coco f ilamenteu-

se, en seaux. .. .. .. 0.21 0.28
clioue rmta entiers.

MARCHE FERME POUR LES FRUITS
SECS

Fruits secs - Aucun changement à
signaler pour les fruilte secs dont ies
prix se maintiennent fermes cette se-
maine, sauf toutefois pour les pruneaux
30-40s. et 40-509. qui ont diminué
d'une cent.

Nous "104M.

4brloots, tan. .. ..
Abricots de choix.
Abricota, dab .....
Pommes <évaporée)..
p8ches (lany) .. .. ..
Poires de choix ....

Pelures skâéss;
I)e célu. .. .. ........
Ex. fancy .. .. .. ........
Limon .. .. .. .........
Citron.. ..
Pellures (atgme

tranchées) dos .. .. .....

Raisin:
En irae, Valence, bottes

de 85 lb.o, la11. .. .....
Mutlscateii 2 Couronnes.

e ouronne... .
* 3couronInes .

4couronnes.
bynmt ij..is ce Calf. car-

vins 10 onces .. .. .. 0.28
torinthes (vrac). ....
Corinthes grecs, Id once.
Epoepiné. fsneq.. . .. . ..

15 onces .. .. .. . .. 0.Dattes, vrac.. .....
-Pa'icies. boitho die 12 lb..
En paquets semufý....

I. Dromadaire (86
10 onces) .. .. ........

EnD psqiifqu seulement, Ex-
celsior, S6 x 10 oz.. ..

Fignes. Oit, la lb......
u S. la lb.. ...

$je, la lb.. ...
Pignes blanches (70 bot-

tes 4 Oume), 8.60, 50 x ô

Ilx10 os.
Figues Fancy Malaga, 22

Iba, -la lb........

Pruneaux (bottes de 35 Ibo):

20-309..........
a0-40 . .. .. .. .........
40-50 ....s . . .....
50-608..........
60-70a. .. .. .. . .. ....
70-8s . .. .. .. . .. ....
80-90 . .. . .. . .. ... .
9 0-1 1 48.. .. .. .. .......

t5.%.

0.88
0.85
0.14
0.1
0.81

0.88
0.80
0.48

0.271
0.270

0.19

0.80
0.121

8.00

6.00

0.38
0.80

3.10
1.81

0.08

0.83
0.24
0.20
0.19
0.16
0.15
0.12
0.10

LES FRUITS UN PEU MOINS
SOUTENUS

Fruits - Le marché des fruits, est un
peu moins soutenu cette semaine et on
signale quelques diminutions sur les
pommes Spies, les Pamplemousses de
Floride et les Citrons de Californie.

Cotations fournies par la maison
HART & TUCKWELL

en date du 18 janvier 1921.

Pommes-
Baldwins .. .. .. ..
Beni Davis. .. .. ..
Ore-ningu. .. .. ..
ispies...... .. .
Pomes e n caisses..
Airelles, baril ... .. ..
Raiain Almeria keg. ..
Pamplemeuase Floride,

46, 54 et %4 . ..

7.00
5.50
6.50
8.00
4375

12.00

8.00
6.50
7.00
9.00
5.25

30.00
14.00

Citions de Californie
Granges de Cadifornle.
Poires Californie (cue).

Anànaà
Figues de Turquie, lb.
Dattes -noume@ lb. .

4.50
6.75
6.50
7.560

11.00
0.45

REDUCTION DU GRAHAM

Céréales -La marché est assez
tranquille cette semaine pour les céréa-
les. La seule réduction digne de men-
tion est celle du Graham en baril.

Céréales-
Cornmeal, golden,* granulé
Orge perlé (sac de 98 Ibo) ...
Farine de sarrasin (98 lb.>

nouvelle. .........
Orge mondé, (98 lb.)
Bânlny gruau, (90 Ibo.).
Hominy perlé, (98 lb.) ....

Grahamn, baril.. .. ....
Oataneal (standard gra-

.nulé) .. ..... ......
.'volne roulée, 900 (en

vrac).... .. .. .. ....

4.00
6.00

5.75
5.00
5.50
5.00

10.75

LA FLEUR DE TAPIOCA BAISSE
LEGEREMENT

Produits en paquet, - Le marché
des produit, en paquets ne montre
guère de changement cette semaine,
sauf une diminution de 3 cents sur ta
fleur de tapioca.

Nous cotons:
Breakfast food, cailse 18
Coco Fry, bte % lb,. . .lb

Bakera, bte %~ lb.. -

ILêwnes, bte % lb., .-
Flocons mais, caisse 8 clouz,

.~8.65 8.50
Flocons, avoine, 20a. .. .. .
Avoine rouilée; 20i.....
Avoine roulée, 1es.. .. ...
i>atmeal. coupe fine, paquets,

calmse.. .. .. .. .. ...
lz pùf fi.. .. .. .. .. ..

Blé 'puffé.... .. .. .. .. .
Ferine, caisse .... . ..
Rominy, perle ou grain, à douz.
ITeaIth bran. (20 pffet)

caisse... .. .. .. .. ..
Orge perlé écossais, caisse..
Farine à èpe, calsse ....
Fairine à cripe, préparée, douz.
Whest food, 18-1l/a . ....
Farine de sarrazin, cale .i.
Flocons de blé, caisse 2 doue.

O&tnmeal, coupe fine, 20 pqte .
Blé à porridge, 369 caisse...
Blé à porridge, 20a caisse..
Farine préparée (paquet de 8

Un:;), doz. .. .. .. .... .
Farine pr6parée (paquet. de ô

Ibo.") .dons .. .. .. .. ..
Corn Stêech (luiépse) ...
Farine de -pomme de terre
Benson, 0dm Starch, le. th..
Canada orn Sirch, 19. lb..
Caada, Laundry Starch, lb.
Empois (buanderie). ...... .
Fleur taioca . ». . . . ; 0 .19

3.50
0.52
0.52
0.64

4.25
5.80
5.60
2.00

5.70
4.40*
11.35
8.65

3.85
2.90
8.70

1.5
8.»5

6.80
6.40
6.00

.3.00

5.0
0.111
0.18
0.11i

0.13
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POUDRE A PATE '«COOK'8 FAVORil

la doxaa
Boit. oarS., 1 lb. (a dons. par

sbso. .... .. .. .. ..
Bobote oile, 1I lb. ($,dons. par

Bcfitondo% lb. (à doux. par-
esiss) . . .. .. . . . .

BoItç çmdl, 1/ lb. (4 doux. par

Esomt sioa par lot de 30 ci

FAIME PkNIAIEE DE BROI

quota d»d 1., laÇ~~ . 5

creseuà (êtiquette4"dIg) pa-

Oredomt .(éti querouge) Pa
quot deô b, la, doux. . 5

Superbem (Otiqueve rouliE) Pa-
queta de 8 Ibo, 'la douz. .. . 2

Se e (itiqueti. - ouge) Pa-
queta de ô lbn. la dousz...

Orfipe (6tiquette rouge) pis-
qut de 1h 1>' la donz.,

* PRODUITS PURITAS

Pqudre pto.

Caisse de 4 dz. dle 2 oncles, la dz.0

4 -12 -

2 l- e

- 1 2%Ibn, la dz.
5 Ibos, la dz. l

12 dz. -4 one
%am.eaaartieildz. 120 o laeel

. 1 dz. 16 u?)
Emballage en bottes de fer-blana.

Escompte spécial de 5% sur I
commande de 8 caisses ou plu

Poudre à Pàte Puritas.
fl07*1. .... .. .. . ...

GELEE DE TABLE
(Dix essences)

Caiss contenmat j gr. ou 12
cartons d'une douz, chacun.

La douzaine .. .. ...
I.grosse .. .. ....

GELATINE CRYSTAL
(Non aromatise)

CuRe contenant 2 cartons d'une
douzaine ehacn. .. ... dz. U

SODA A PATE

Case de .6 dz. de 1 0 on 1 la meo 1

PROMPT TAPIOCA
Caisse de 4 douzaines, ta douiz. $1.50

LUSTRINE (Poudr, de Savon)
Caisse de 100 Paquets de 8 onces 16.30

- 48 - 16 - 6.30
2 4 - 2 Ibn. 7.55

Demi-caisse 12 - 3 Ibo. 3.86

NETTOYEUR PURITAS
Caisse de 4 douzaines . . . . $8.95

EMPOIS ORIENTAL
(en bottes, cartons)

Caisse die 4 douz .. .. .... 8.00

LES CONSERVES RESTENT FERMES

Conserves - Le march6 des conser-
vos" reste ferme cette semaine sans au-
cuvnè variation dep rix.

CONSERVES DE LEGUMES--

~segs(amérirainu.s ver-
6-91, dos. 1%«......

Fèves, golden Wax . 2.15
Asperges Importées, 24. 5.51)

).0 Fèves. Refuges. .. .... 2.15
Blé-d'Inde (2é). .. .... 1.50

.5 Bettaraves. 2 Ibo. . . .-..
-.C1 Carottes (tranchée.) 24 1.45

3. -BlU-d'Inde (en épis) gal. 7.00
e-05. Epinards, sa. ...... 2.5
1.95. Epiauzde. Can. (le). . ..

mbpiuArs Oaelifornie. 2sa. 8.15
3.5 Tieates, la. .. .. .....

D.25 Tomates, 2s .. . .......
5.50 Tonra:teg, 21s. .. .. .. 1.50

Tomnates, 3s. .. .....
DAO0 Tomnates, gallons . . . 65

citrouille, . <douz.). 1.50
(%trouille. gallon (douz.) ..

Pols, standard . .. .... 1.85
Pois.'early June. .. . .. 0

ýout6 Pois. très fina, 20 os....
a do P04« s, 20oz.......

6.78 Poisa Importée.-
Fin, clm de 100. la

caisse... .. .. ..

No 1.L.. .. .. .. ..

CONSERVES DE FRUITS

Pommes,. 2%8. douz.
Pommes. gail, douz.
Blueberries, Sa. .. .. .
Groselles, noires, S douz.
cerfses, rouge&. sn

noyau, sirop. épais, la
dou. . . . % ..

PAS DE CHANGEMENT
NOIX

4 9 1
2.20
5.55
2.20
1.521

7.51

1.35

1.55
4.00
1.90
3.10
lis5
3.10

an-on7.5

1.90
5.25

4.00

POUR LES

Amandes et noix - Rien de spécial
à signaler cette semaine sur le marché
des noix dont les cours restent soute-
nus aux prix précédemment cotés.

47
Noua cotons:

Amandes Tarragone, Mb ..

Amandes (écalées) .. 04
Amandes (Jordan).....
Obstaignes ,(canadiennes)
Avelines (Sicile), la lb .0.17
Noix Hickory grosses et

pet.ites) .. .. ..... 0.10
Poans (New Jiumbo) la lb.

Polnu,, (rôtie)-
Jimibo. .. .. .. . .......
"les espagnoles, la lb... 0.29

Ecalée. No 1, FEaguoles. 0.24
zcailécoNo 1.. ..... .1
Ecsdl&s No 2.. .....

Peanuts se e)
F&ncy enitières, la âb.. ..
Fancy caR6e@, la tb.. ..
Pecans (nouellUes Jum~bo)

la lb.. .. .. .. ...
Pecana, gros«es, NO 2, PO-
lic ...... . . 0.80

Pecans, Notrvule.orlàais,
No 3. .. .. .. .... 0.81

Pemens. "Paper shlM", très
grosses Jumbo......

4etans, écalées. .. .. .. 1.60
Noix (Grenoble)......
ioix (Nou>velles de N'a-

pies) .. .. .. . .. ....
Noix (écalées). .....
"Inix (Chili). .. .. ......
Noix du Brésil, (nouvelles) ....

0.23
0.53
0.70
0.87
0.18

0.15
c'Oô

0.23

0»05

0.14

0.88

0.86

0.75
1.70
0.26

0.8
0.60
0.85
.0.40

PEAUX VERTES ET LAINES

Peaux de cheval, -la pièce 3.00
Peaux de mouton, la pièce 0.25

Ppaix de boeuf ou vache,
la lb .. .. .. ... . .....

Pearix de veau de lait, la
lb. .. .. ... ........

Peaux de taureau, la lb.
Peaux de veau de> son, la

lb. .. .. ... ........
Laine lavée, Ja lb ... 0.18
Laine non lavée .. .....

LES POIS ET LES FEVEZ

Pois-
Blanc, le minot .... .. ..
]U#.îis, le minot .......
Cassés, récolte nouvelle' 9*8 lb
Pour bouillir, le boisseau ...
Japonais,, verts, la lb ....

Fèves--
Fèves canadiennes, triées

à la marn, le minot ....
Japonaises, le minot .... .
Lima Jiponaises, la lb., suivant

la qualité .. .. .. .. ..
Lima, CaUfornie, ila lb ....

3.50
0.50

0.07

0.12
0.05

0.08
0.25
0.15

8.50
3.60
6.00
8.50
0.06

8.75
.8.50

0.10
0.12

PARAFFINE

Cotations fournie@ par la compagnie
IMPERIAL OIL LIMITED

113-2o M.P. cire paraffine, lb. $0.1230
12.1-25 M.P. cire paraffine, lb. 0.1280
128-80 M.P. cire paraffine, lb. 0.1480
133-36.M.P. cie paraffine, lb. 0.1655

. 47
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Les tabacs les mieux connus
en Canada aujourd'hui.

I L y a huit genres de tabacs repré-
sentés su rcette page. Es sont tous

de Macdonald. Us sont tous faits
pour répondre à l'idée que quel-
qu'un se fait d'un tabac parfait-et
tout fumeur trouve parmi eux un
tabac qui convient à son goût.

Ces huit formes de Macdonald
sont les tabacs les mieux connus en
Canada. Leurs dessins se trouvent
dans les journaux de tout le pays.
Le résultat:

il se vend de plus en plus de Mac-
donald tous les jours. Et plus il se
- vend de Macdonald, plus

est rapide l'écoulement du
détaillant, plus l'écoule-
ment est rapide et plus
grand est son bénéfice.

Et après tout, personne
de nous n'est dans les af-
faires pour sa santé.

gn 6orivant aux ennonoepr, si vous mentionnu le "Pix Courvnt", vous vous usur un mnlur ervic

-e
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FERRONNERIE

Mercredi, 19 janvier 1921.

Le marché du fer et de l'acier ne montre que peu d'amélioration
cette semaine. Les offres sont tranquilles au Canada. Les usines de
la U. S.* Steel Corporation continuent leur production tandis que les
usines indépendantes ne travaillent, dit-on, qu'à une capacité Infé-
rieure à 50 pour cent. Les ordres non remplis de la Corporation vont
en diminuant rapidement cependant et il semble qu'il y ait de la part
des usines indépendantes une tendance à éclipser les prix de cette
hdernière dans le but d'obtenir des affaires. Le cuivre est tombé à sa
valur d'avant guerre, le plomb en saumon sur les marchés d'origine
montre une tendance à la fermeté. Le prix de l'étain répond à la
hausse du change de la livre anglaise. Les diminution de prix dans la
quincaillerie cette semaine comprennent les lignes suivantes: Fil bar-
belé, courroies de caoutchouc et de canevas, rivets de cuivre, fers à
souder, leviers, pics et pioches, tôles ondulées; les barattes, munitions
métallques américaines, huiles combustibles et à machine. On s'at-
tend à une baisse sur les gouttières. Le blanc de plomb à l'huile est
réduit de $1.25, ce qui est la deuxième réduction depuis six semaines.
Le verre à vitre est en baisse d'nviron 55 pour cent et la coupe améri-
caine de 26-34 disparait du marché. Les chaînes ont diminué de 10 à
15,%. L'arcanson est également meilleur M~arché de 2 cents. Les af-
faires montrent une amélioration continue, bien que les inventaires
Roient encore en cours.

LES PRIX DES BOUTEILLES THER-
MOS ONT DIMINUE

Bouteilles Thermos - On donne de
nouvelles cotations cette semaine pour

les bouteilles Thermos. Les prix ont

kt6 revisés à la baisse et sont les sui-
Sants:

No6... .. .. .. .. l
No 6 Q .... .. .. ..
No. il . .. .. .

No Il Q .. .. .. ..
No 14 1/ ... .. .. .. ...
No 14.... .. .. .
No 14 Q. ........
No 151/........
No 15.... .. .. .

Nol5......l
NO 61 .. . . . .

No61 Q... .. ..
o 54 .

~ 556.. .. ....
o1681/2.... .. ..

No 400... .. .. ..
\O 396... .. .. ..

Les bouchons sont cotés:

ý, 83.... .. .. .. ..

pice $47

pice

50
2.50
4.25
2.50
8.00
4.75
3.75
4.25
6.00
1.50
2.75
8.50

11.00
6.75
4.130
4.50

. 1.75
79 .. .. .. ... ..... 2.75
8o 8.. .. ... ...... 3.75

Les prix cl-demmu sont le. prix de
liste et I'esoom4pte est de 85 % et
10.

Arcanson:
100 ills

Balanme

de comptoir
Cham~pion

à tablier

Champion

avec levier

. . .. . . . 6.00
Liste de Poinçonnage

prix net extras

4 lbs 6.50
10 lba 8.75
240 lbs 13.75

escompte 5%.

600 lb. 40.00
1.200 lb. 48.50
2,000 lb. 65.00
2,000 lb. 74.00

50
45

75

escompte 10%, 5%.

Autres balances 10% de la liste de
Burrows, Stewart, Mille Co. Ltd.

Balaie de paille:-
cordes, 21 lb., dca.

- 23 i.be, doz.
- 25 lb., doz.
- 27 l1bs, doz.

Balais automatiques:-
Champion Jap .. .... Doz.
Grand Rapid N-P. .. .
Grand Rapid Jap. .. ...-
Universal .. .. .....
Ainerioefl Green..
Grand Hotel, N.P....
Grand Hotel Jap .. .. .

Balais ad& *rateurs:

6.50
7.00

10.50
11.00

45.00
55.00
50.00
48.00
60.00
74.00
68.00

Houeold . .... .. ..
Biatteries (Pile) :

12 ou moins... .. .. ..
12 àt 50.... .. .. .. .
50 à 125 ..... .. .. .. .
125 oit plus . .. .. ...

F.o.b. Montréal.
125 ou.pius.. .. .. .. ..

F.o.b. Toronto.

55.
52.
49.
44.45

42.50

Bêches <voir pelles).
Blanc de céruse moulu, 100 lbo 8.00

- - an mottes, lOOlbà 2.75
Blanc de zinc à l'huile:

Pur, bidon de 25 lbn. 26.00 100 Ibo
Barattes à beurre:

Favorite O i. 2 a
ou Daisy 14.40 14.40 16.00 17.60

Ames . . 4.00 4.55 SM5 6.40

Borax en mottes. .. ... 11%e lb.

Beaver board, 1,000 pdls carrés 50.50
F.o.b. Montréal.

Boulons.
à bandage. .. .. ..... 40%
à poile .. .. ... .. ... %%
d'évier. .. ... . . . . 7%%
d'élévateur .. .. .... net liste
de charrue. .. .. . .... 169o
à lime.. ...... . . net liste
de marcherpied. . . . . . net liste
de palonnier. .. .... net liste
à timon . . .. .. .. .net liste
à voiture %» diam. et plus petits,

fi" et plus courts . . . . . 1501
7 /16 dlam. et plus grand., net
liste.

de mécsmlique, %» diazu. et plus pe-
titsq, 4" et plus eourts, 80%.

les autres grandeurs, 8%.

'Broquettes:
65, 15% de la liste du 30 3anvier

1920,
Broquettes et ascessoire. de cor-

donnier net liste, du 3 juin 1920.

Oàble à
de manille, pur.....26 base
de manille, Blitieh . . . 21 base
de chanvre. .. ..... 19 base
Exstras net pour clible, par 100 Ibe.:

%. 50; 7/16. %, 9/106, 1.00; %,-

JA50; '14, 5/16, 2.00; 3/16, 2.50.
de coton, 24 52 lb.

3/16 50 lb.

Chaines de charge:

soudée à l'électricité, %, 23.40; 3/16,
22.90; 14, 18.00; 5/14, 15.35; %,
12.50; 7/16, 12.15; %, 11.75; %
11.25; $4, 11.0 les 100 lb.

soudée à chaud, %, 18.15; 7/16,
12.75; 1/p, j2.40; %, 11.90 les 100

à chiens. .. .. .. liste plus 10%
à licous .. .. .. .. liste plus 10%
à vaches. .. .. .. liste plus 40%

Cbainettes:
en acier .. .. ... liste plus 60%

Duperbbe .. JOb ZM

1- -
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*Chaudron en fonte:
8, 1.40; 9,1.00; 10,1.5 ,20;
12, 2.25; 13, 2.50; 14, 2.85; 15, 8.40;
16, 4.05.

Charniéres en acier
No. 900. .. .. .. .. liste plus 5%
- 802 .. .. .. ... liste net.
- 804 .. .. .. .. liste moins 5%
- 810 .. .. .. .. lista pi 25%
- 814. .'. .. ... liste plus 25%

-838 .. .. ... ... liste net
-840. .. .. . .... liste net
-842 .. .. .. .. liste: plus 25%
-844 .. .. ... liste plus 25%

à ressort,.....2.50 dos. prs.
0lés (outils)

écrou, r~égulières.

à tubes Stildson.
Trkno... .. .

Clous 'en broche, Baie, 5.85.
(Liste deu

base des clous

1 1.50 1.75
1% 1.40 1.65
114 1.15 1.40
1% 80 1.05
'1% 75 1.00
2 60 85
23 IÀ 5 80
2% 30 55
2% 30 55
3 20 45
314 15 40
3% Io 35
4 05 60
4%~ 05

5, 5%, 6, Base

20%
10%
40%
25%

extras à ajouter à la

5 1.75 1.20
D 1.10
O 1.40 95

5 1.15 80
I 1.15 75

5 85 1.05 65

Clous en broche galvanisée à cou-
verture:

1X12, 10.80; 1%X12, 10.70; 114X11,
10.55; 1%xIl, 10.40; 2x10, 10.25;
2% et plus long, 10.25.
Coupe, Base .. .. ...... 6.60

Colle:
liquide Lepage .. .. .. .. 331/8%
on plaque, blanche . . . . 37% lb.

- française 4
- commune .. 20 -

en poudre, Stick Fat, 1 lb., 2.00
la donz.; 2 Ibn., 3.85 la douz.;
baril 250 Ibm., 1400 les 100 lb.

Cordes:
à -linge.
en chanvre, 30 pieds, .95; 50 pieds,

1.60 doz.
en manille, 50 1pieds, 4.00 dos.
en coton, 30 pieds, 2.30. 40 pieds,

2.90; 4.8 pieds, 3.5; 60 pieds,. 4.35.
métalliques, 50 pieds, 7.00 les I,000

pieds; 100 pieds, 0.00 les 1,000
pieds.

à châsss, . . . . . 6, 0.70 la lb.
7, 0.69 la lb.

8 et plus gros, 0.68 la lb.

Crampons:
à clôture polie, 6.25 les 100 pe.

- galvanisés, 7.25 le 100 Ibm.
à grillages, polis,

botte de 10 lb.., 11.60 les 100- Lb
àgrillage, gavnsées,>

botte deà 10 lbn., 10.40 I esi 100 lb.

Cuves: 0 1 a 3
en bois, doz 24-40 23.10 20.90 17.60
en fibre doz. 29.75 25.45 21.25 18.10
en tôle gal-
vanisée, doz. 14,90 19.84 22.95 84.64

Escabeaux:
Ordinaires. .. ...... 30e le pied
Ontario. ...... 400 -
Fautless. .. ... .. 48o -

Ecrou:
ordinaire carré, liste plus 12.00

les 100 lb.
à six pans, liste plus 12.25 lus 100

100 lb.
taraudé carré, liste plus 2.50 les 100

lb.
à six pans, liste plus 2.75 les 100

Il.
Epingles à linge:

ordinaires, 2.00 la bte de 5 grosses.
à ressort, 1.00 la grosse.

'saoreuses Liste
de prix

Warranty il" . . . . Doz. 115.00
Security il"1. .. ....- 105.00
Bclee.. .. .. .. . - 105.00
88f ety.. . . . . . - 104.00
Ese.. .. .. ..... ... 102.00

Eurka . . . - 64.00
New Eureka. ...... 87.00
Royal Canadian . - 94.00
Rapid. . . . . . . - 92.00.
Tix .. ... ....... 92.00

Ecompte 20%.
Etoupe goudronnée, 10.00 les 100 lb.,
Etrilles .. .. ... .... .. 23%
Fer et acier:-

ordinaire . . . Bas
acier à limse..
acier à bandage-
acier à ressort

Fers à cheval:-

e 4.50 à 4.60
4M5 à 4.60
4.75 à 4.85
7.30 à 7 .60

0-1 2 et plus'
grands

en fer léger ... 8.50 8.25
- moyoen 8.50 8.25

en avier x4 ... 8.95 8.70
à neige. .. ..... 8.75- 8.50

Fil on broche barbelé:
80 perches au rouleau.

2x5 76 lbo 5.20 le rouleau
4x6 85 Ibm 5.55 le rouleau
4x4 93 Ibm 6.00 le rouleau

à foin .... 13. 6.25 les 100 lb.
14, 6.35 les 100 l1b.
15, 6.60 loes 100 lb.

d'acier, Base . . 5.50 les 100 lb.
galvanisée, 3, à 9, 6.90; 9, 6.20; 10,

7.à5; 11, 7.30; 12, 6.40;. 13, 6.50;
14, 7.70; 15, 8.35; 16, 7.50.

Globes:
à fanaux. .. .. . . . .. 5 doz.
pour lampes,

O caisse de 6doz., 9.90 la caisse
1 caisse de 8 doz., 12.50 la caisse
2 caisse de-6 doz., 10.60 la caisse

Grillage mécanique:
Rouleau de 50 verges.

Mailles de 21p de M4ailles de 1%"
de diain. de diam.

Broche No. 19 Broche No 20.
12 1.80 le roui. 4.00 le roui.
18 2.65 -5.50 -
24 3.40 -7.00 -
se 4.00 -8.50 -
36 4.75 -10.00 -

435.50 -12.00 -
48 .6.20 -14.60 -

60 7.70 -17.00« -
72 9.20 - 20.00 -
84 10.50 -
96 12.00 - -

Net liste. Li4 te plus 2%%

Haches:
canadiennes. ........ 19.00 do:
canadiennes emnuachées 31.50 -
de garçons . . .... 14.50 -
de ménages, emmanch6es 21.00 -
dé bflcherons . '. 18.'50 à 30.00 -
à double taillant. .. . .. 4.50 -

Hache-viande

Un-iversai 3.00 3.50
15 25

Jewel 2.05 235

ÛModel 2.15 2.40
5 10 12

Bolinder 3.30 5.Q0 7.50

Huile de lin:
bouillie .. .
crue. .. .. .

3
4.85 chaqn

30
6.35-

7
3.35-
33

*....1.17 gal
1.14 gal

.Linm et Râpes:
Limtes Globes ...

- earney Foot.
- Arcade .. .. ..
- Diaston . ....

- Black Diamond
Râpes Kearney Foot

-Heller Bros.

50%

Mostic
on baril. .. .... ... .

on bidon, 100 b . .. .. . .7
en -bidon, 25 lb...... . ... 1
en bidon, 121/j lbe.. . ...... &.
Pur à l'huile, 2.50 extra par 100 lh

'Machines à laver

Jubilee. . ....

Dowswell ... .. .
Canadian. .. ..
Snow Ball.. .. .
Noiselesa...
-Moeentuxn.
LMagnet
New Cenitury A
New Century B
Patiot ....
Po!pular No 1.
Champion...
Puritan ....
Home .. .. .

à l'eau:
Edeaàl...
Vèlox .. .. .

électriques
Seaform

Escompte 20 %.

Liste
de pri

12.7
12.7

17.5
21.5

....22.7

....19.7
21.7

».23.7
14.5

....22.7
19.5
.23.7

120.0

22 B.B. Caps .. .. .
23 C.B. -Cap ....

23 courtes à blanc pour
théâtre . . . . 6.00

22 courtes. .. .. .
22' longues .

=' longues à plomb
23 dongues -Rifle . ..
22 Extra longues .. * .
2-5 courtes... .. ..
25 fonges . .....
*32 courtes à blanc pour

théâtre -.. 11.00
38 courtes... .. ..
32 longues. .. .. .-.
32.longues à-plomb .'
38,:courtes... .. ..
68 looguos.. .. ...

7.00o
8.80

10.00 10.70
12.00. 15.00
22.00
14.00 17.50
21.00
23.0
88.00

23.50
27.00
44M0
87.50
43.00

et

alli

les

100

'00

holà
finol

phi

Munitions:
Cartouches à perou.a<on Liste de p

annuto4re à
Pond"è Pond

noire sun
fume



S5

5I

S

e

S

. .. .. .. 125.50
auser .. .. ... 133.10
auser à plomb .140.5

125.50
fartini Henry .159.50

nider .. .. ... 152.00
nider à plomb . 152.00

Esacompte 30, 201o.

tion 'DominioW":
rtouches "«Crown":
argées à poudre noire:

20
10 72.50
880 78.50
8 87.50>

16
77.00
83.00
89.00

VoL -XXIV-No. 3

cartouches è percussion'
cent rale

!5 Colt automatiques.
!5/20 56.00
32 8.S . 36.50
LI, Colt courtes auto-

matiques. . 38.50
2 Colt longues automa-
tiques .. .. .... 42.00

2 S. & W. à blanc pour
théâtre.. . .. 22.00

2. Colt automatiques
2/20 .. ...... 56.00
S K. & W .. .. ... 47.00
s S. &-W. ik blanc pour
théâtrer . . . . 28.00s
qS.&W.à plomb .43.50
8 courtes Colt . .47.00

s longues Colt . .51.00

S Colt automatiques
3/40 . . . . .66.50

i.Webley. .. ...... 58.00
1/40. .. ....... 66.50
1/44 à plmb . 0.00
/IL à plomb ....

5 Colt.....
35......

/30.... .
3 SaEvage---.
3 British ..

spéciales.
f40. ...... 102.50

5.00 -
70.00 -

42.00-

63.00
70.00
54.50

91.00
84.00

84.00

8 4.0<
84.00

135.50
190.00
144.50
144.50
190.00
144.50
121.50
121.50
162.00

.1~> 15

750 90.5 -

84.50 96.50 -
90.50 102.50 -

overeign" ou "'Regal,':"
argées à poudre sans fumée:

20 1'6

8w0 85.00 85.00
S 92.5 92.50

12 10
96.00 107.00-

100.00 114.5M

l"cMpte 80, 20%.

rab de chawoz
et plus petit . . 14.50 par 100 lbi.
Nà 680, extra. net .p par 100 lb.
)ailes, Extra net, 1.20 par 100 lb.
ub durci. *~~;nt

1.50 par 100 Ib.
ns que 25 lbs., extra net

W5 ver 100 lb.

les en grès:
,-13£ pces d'épaisseur, 4.75 100 lb.
2 4 pees d'épalsa, 20 à 40 lb..,,4.25
100 -Ibs.
,s4 pc.d.épsi.,40 à 100 Ibo., 4.00
100 lb.

leà
bois Spécial;. 6
linour.........net 110.e
Win . . . . . liste plus 20%
phisto.....liste -plus 20%

drilles à queue ,oyindr1que'droite,
'0% et 10%.

- à queue cylindrique, 1Ç

diaan. 30. et 10%.
- à queue carrée pour le fer,

40% et 5 %.
- à queue carrée pour Ile bols,

40%. et 5..
- Nettoie-ù&euble:-

- O.(edar,4 oz., 2.40; 12 oz., 4.80; ptes,
12.00; 1/ gal., 20.00; 1 gai., 28.00.

Liquide Veneur, 4 oz., 2.40; 12 oz.,
4.80; 32 oz., 10.00; 64 oz., 16.20;
128 oz, 28.00.

- Outils de menuisier Stanley:
Les prix ont été revisés. Nous pu-

- blierons la nouvelle liste dans un pro-
- chain numéro.

- Papier à lambrissage et à couvertures:
- Fibre sèche:

- Surprise. . .1.15 le roul. de406 pds.
- No 1 A.nclior i.65 - - -

- No 2Anchor 1.10 - - -

- Cyclone . . 1.65 - - -

- Fibre goudronnée:
1 Anchor .. 1.70 - - -

2 Anchor .1.40 - - -
Cyclone . .1.70 - - -

- Pailles:
Légères sèches 1.10 - - -

I- Goudronnées 1.45 - - -
- Pesantes sèches, les 100 lb. 5.10
- Goudronnées, les 100 lbs .. 5.15

- Feutre goudronné:
- 7, 10, 12, 16 oz .. 5.35 les 100 lb..Feutre à tapis ..6.50 les 100 Ibs.

- Toitures goudronnées:
- 2 plis. .. .. ... 2.12 le rouleau
- 3 plis. .. .. ... 2.55 le rouleau
- Toiture préparée Everlastie:
- 1 pli .. .. .... 2.10 le rouleau

2 plis. .. .... 2.50 -
3 plis . ...... 2.95 -

Pansmoid:

i2plis. .. .. . .. 0 -

3 plis. .. .... 2.75 -
Pelles:

à terre etcàrigollecarrées ou rondes.
Black Cat .. .. .... doz. 15.60
FIox.. .. . ... . .... 16.25
Olde. .. .. ..... .. .... 16.25
Buildog . . . . ... . - 18.85
Jones...........18.85
à sable, Black Cat :

2 3 4 5 6 8
15.60 15.1>5 16.30 16.65 17.00 17.70
à mouleur Bull Dog polies

doz. .. .. ....... 19.85
Piques:

à terre. 5/6
12.50

6/7
13.50

7/8 lb.
14.50 doz.

à roc . . . . 12.50 13.50 14.50 doz.
Pièges à gibier:

(Fabrication Onelda Community.)
Victor:

O0 1 11% 2 8 4
2.3 3.50 4.20 5.75 9.75 11.75.

Jump:
3.20 3.70 5.50 8.70 11.85 13M8

IR...N.
4.25 5.00 7.60 10.6W 14.15-16.65

New House:
7.50 11.35 10.75 22.35 26.35

Pinces-leviers. .. .. .. 11.50 100 lb.
Piton vis et crochets en broche, 80%1
Planches à laver:

Household. .. ... . . . . .. i60
Waverley... .. .. .. .... 6.50.
*Two in One...... 6.50
Three ln One. .. ...... 6.50
Twin Beaver .. ....... 7.30

Supreme Zinc.............*6.50
Vitre .. .. ...... .. 8.75

Riveta
de ferblantier .. ...... 37f%
à voiture . ... .......
en laiton. .. . . ... iste plu 15%

Rondelles:-
en laiton. .. .. . .. lote plus 50%
en fer. .. ... ...... 80%

Réservoirs à eau chaude:
30 gallons, ordinaires . 18.00
30 gallons, extra forts ... 16.50

Tondeusea Liste
pour chevaux Stewart de prix

.o . .... ...... 14.00
No 2. .. .. ... ... .. 22.00
No 8. . . . .. .. .. 18.00
No 9. .. .... ..... 22.00

Moi[ns 25%.
Toile moustiquaire:

100 pieds carrés. .. .. .. 8.50

Apollo. ....

Fleur de lis.

10% 12.00 100 lb.
28 11.50 -
26 11,00 -
24 10.75 -
28 13.00 -

26 12.75 -

Tire-Fond (coach screw). . . 15%

Tuyau en

2%

3'

3%

4

fer:
Noir
6.70
5.31
5.31
7.10
8.80

13.00
17.60
2 1.04
28.30
44.75
58.52
74.06
87.74

Galvanisé
8.70
7.38
7.38
8.63

10.87
16.07
21.74
25.99
34.97
55.28
72.29
90.60

107-37

100 pieds

Tuyau de plomb:
jusqu'à 2 pees, ... 100 Ibo 18.50
2 pfflà 8pces . 14M5
8 pées . .. .. .. . .15.50

de renvois, 1%4 à 2 . - 14.50
en longueur, 2 à 4 . - 14.50

Vadrouilles:
1

0-Cédar .. 18.00
Liquide Veneur

Verre à vitre:

- 25 pces
26 à 40-

41 à 50-
51 à 60-
61 à 70-
71 à 80-
81 à 85-
86 à 90-
91 à 94-
95 à 100-

3
18.00

simple
11.00

14.0(
15.60
16.00
17.00
22.00

'Escom~pte 30%

Vis à bois
en fer, tête plate

etète ronde .....
&nlIton, tête Plate

tête ronde . . . ...
en bronze, tête Plate

tête ronde . . .

15
10.00 doz.
20.00 doz.

Double
16.40

20.00
23.00
24.00
25.00
27.0
84.00
86.50
87.45
43.75

*.70%

*.67%%

55%
S$ 5%%

*473%

Zinc:
En feuilles, No -9, 100 lbo. -. 17.00
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PEINTURE

Mercredi, 12 janvier 1921.

Le fait saillant du marché de cette
semnaine est la réduction du blanc de
plomb à l'huile. Ceci vient à Un temps
très opportun, car les demandes pour
le printemps vont bientôt commencer,
et il n'y a aucun doute que le nouveau
prix va aider au mouvement.

L'huile de lin et la térébenthine res-
tent sans changement cette semaine.
On ne fait que peu d'affaires dans ces
lignes pour le morpent. Le mastic éga-
lement est calme.

LE PRIX DE L'HUILE DE LIN RESTE
SANS CHANGEMENT

Huile de lin--Il n'y a pas eu de chan-
gement dans le prix local de l'huile de
lin. Le marché est beaucoup moins
soutenu et par suite de la forte récolte
de graine de lin en République Argen-
tine il pourrait ses produire une baisse
d'ici quelque temps. Les prix de cette
semaine restent les mêmes.

Nous cotons:

Hlule Brute-
1 à à barils . . . ....

8 à4 barnls. .. .. ..
Huile bouillie-
1 à, à barils.. .. ..
à à4 barils. .. .. ..
5 à 10 barils .. .. ..

1.15 1.33
.... 0...

1.11 185

En raison des fluctuations du marché
ds la graine, les Jobbere, en ginilral, ns
donnent pas de ctations.

LE MARCHE DE LA TEREBENTHINE
TOUJOURS PEU SOUTENU

Térébenthine-Il n'y a pratiquement
pas de changement sur le marché de la
térébenthine cette commie. Le prix a
un peu fitibit-ét 1les achats sur les mar-
chés amélricains1 sont tris restreints, ce
qui pourrait influer sur le coure local.

Oal'n tnpérWa
érbnthine--

P>ar bar£ simple . . . . 1.83 1.48
Par petits lots. .. .. ... 1.4 1.58

Itmballae en sus

PAS DE CHANGEMENT POUR LE
BLANC DE PLOMB A L'HUILE

plane de plomb à l'huile - Les coure
du blanc de plomb à l'huile ndont pas
changé. Les manufacturiers qui corro-
dent le plomb sont sous l'impression
que le prix du plomb en saumon a at-
teint son minimum et dernièrement
même il a accusé une légire avance.
Cependant par suite du prix de la ma-
tière première, on espère que les prix
du blanc de plomb % l'huile seront re-

visés, mais il faut remarquer qu'il y a
de gros stocks en main pour le mo-
ment et que ce produit ne s'écoule
que très lentement.

BLANC DE PLOMB
(Moulu dans l'huile)

De moins
1 à ô d'une
tonnes tonne

Anchpr, PUr
Crown Dlsmond
Crown, pur..
O.P.W. Dec, pur
EléphaDt, véritable
Red Seail ....

Deoora.tora, pur
O.P.W. anglais
Green Seal.
Mfooee, P. .
Rammy, pur..

$16.80 $10.85
16.50 16.85
16.50 16.65
16.50 16.85
-16.50 16.85
160.50 la6.85
16.50 16.85
16.50 lem6
16.50 16.85
16.50 16.85
16.50 16.85

Produits de *M Steel Co. of Canads, LUd".
Tiger, pur.. ...... 65 16.85
Deoetors, spécial......12.00
M16p. Leaf, spécial......10.00

F.o.b. Moxatr6ai 2% 15 jours.

LE MASTIC NE MONTRE AUCUN
CHANGEMENT POUR LE

MOMENT
Mastic - Il n'y a rden de nouveau à

signaler dans la situation du mastic.
Les prix restent les mimes et les ventes
sont peu nombreuses pour le moment,
sauf, bien entendu, quelques ordres de
réassortiment.

En liias.... . .. . . . . . .. 60
1;n %barils....... . . . . . .1
Par 100 livres.. .-... .. ... AO
Par 25 livres. .. .. .. ..... 8.10
Par 133e livres. .. .. .... 8.00
En bottes d'1 livre . . . . . . ...

Mastic à lle de lin pure $3.50 par
cent livrSesnc plus des prix ci-desou.

istio de vitris $1.00 par cent Il-
vres au-dessus dem prix ci-dessous.

Termes: 2% 15 jouris net 60. t.o.b.
Sfontréal.

TOITURES EN ROULEAUX

(Ean .deaux de se pouces de large.
contenant 108 pieds carrée. Chaque
rouleau contient les clous, le ci-
ment et le mode d'emploi à l'ex-
ception de la toiture goudronnée).

EPverlasti, 1 pli .. .. .. .... 3.10
LNerlastie, s pliai.. . . . . . ...
Everlsatie, 8 Plis. .. .. . ... is
Panamoid, 1pli. .. .. .. .... 1.90
Paneaoid, 2 pla. . . . . . ....
Panamoid, 3 plis . . . . . . . . 8.15
Everlaatic, (surtace ardois)

rouge on vert ..... . . 8.50
Toiture goudronnée '¶Red Star"

a plis. .. .. .. . .. . .... 18
Toiture goudronnée "R1ed Star"

S pue. sis ....

Neponset ParotLd

(Surfimceuie mie).
Neponset Parod . .. ..... 830

a 4 épais. .. . Sie
s 1 extnaépais . 4.40

04 enduit d'un seul cOté &U5

(Surface ardoise).

Rouge on vert (108 z 86") . .4M0

Rouge ou Purt (116' x 18") . . 4.8

Mtarque Canadienne.
(fini caoutchouc gis).

Pli... .. .. .. . ... ..
pis... .. .. .. .. .. ..
Plis (rouleaux de 108 pledgi
carrés seulement) ....

3.40

8.10

8antite (oturface sablée).

I pli . . .. .. .. ..... i

8 plis .. .. .. ........ .. sis
3 Plis (rouleaux de los pieds

carrés weiement) .. .. .... 90

Papiers pour construction:

le1 rouleau
'efponnet noir s6"xsw0 . . . . . 8.90
Neponset enduit 86"x500'. . . . 8.40
lieponuet feutre à l'épreuve li

gel e, 86"xIOO"r . . . . .. .4

Feutre asphalte Nepon~:

10 Ibo 40 pieds carrés.
15 lbo 400 pieds carrése
25 Ibo 800 pieds carrése

3la0

peintures:

Noponset noir . ....
Neponset rouge ou brun
Ifeponset vert .. .. .
Noir canadien . .. .

N

N

Ciment Neponset:

Gallo(10Ibo) . .. .. .. .. 110
Pinte (2% Ibo) . .. .. . .00
Chopine (11% lbo). .. .. .... 0.15

Ciment plastique.
Gallon (l0Oise) .. .. .. .1.10

Composé asphalta:

Marque Canadienne, le gallon. 0.80
Enduit à toiture, le gallon . . 0.90

f.o.b. usine liamilton, Ont. Terme@
2 pour cent'10 jours. ou 30 jours »Cf

Papiers:

Souh« de 400 pieda

Fibre sèche, No 1, Anehor . - 1.65
Fibre miche, No I, Anchor. . 1.10
Fibre qodacnl. NO 10

Anchor............170
Fibm gOU&UrOn. NOc 3.

A cho .. .. .. .. ... 15
Fibre surprim... .. .. . . . - 11
Fibre -8tag"... .. .. .. .. 1.15
Feutre poudronné4

7, 10 et 1d onces, le quintal. 525
Fentre goudrmn. fIpéefliee-

tien Barrett. le rouleau . . 3.5,5
Fpntre à tants. 14. 30 et 34

Onces, le quintal. . .-. .- . 6.50
Feuilles "pailles" goudronnées

posantes. le quinta. .. .-.... 5I1
Feuille« "paiIlle qiches pena-

tes, le quintal .. .. ..... 5.10
Fibre dépinette g6r et 73-, le

quintail. .. .. . . . *.......
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PRODUITS POUR TOITURES
tuduli liquide UolaIe

Paltde aet 10g2e. 0.0
Boites d'un g0111o11 la doua * lOJ
Coèter. (ramftinj le barl 10.3

Ootar (brut),.l barnl. *. *9.00

P.ob.Tuateet 51ookÉ

Ciment à raccommodage "Eîatlgum"
Plastque

Barile d'environ M0 lb. la
livre.. .. .. .... . 0.00%

MI baril d'environ M0 lb., la
livre . . .. . . *. .. S

Barillts d'environ 100 Ilb,
la livre .. .. . . . ..

Barillet& d'environ 85 11%4 la
livre. .. .. . . . . . . .0.11%

Barille d'environ ô lb., (l

Bottes de 1i lb (8 dsou. à
la calee) làcalsee. 5.0

Ciment à raccommodage "Elastlgum"
Liquide

Barils d1environ 40 gallons, le

%barils d'environ U5 gan,111
le gallon . . . . . . . ...

Bidons de ô gallons, le galon
Bidons d'un gallon (1 douz. à

la caisse) la caisse . ....

Ciment liquide "Everlaatlo" PC

Barils d'environ 40 gallons,
gallon.à. .... ...
%baril, denviron wSgel
le gallon .. .. .. ..

Bidons de 5 gallons, le geli
Bidons d'u gallon (.1 douz.

la caisse) la calsse....
Bottes d'une chopine (2 dci

à la cailme) la caloe..

Huile à mouches "Creonok

Baril d'environ 40 gallons,
gallou.. .. .. ....

MI baril d'environ 95 gallons,
gallon.. .. .. .. . .
Bidons de 5 et 10 gallon%,

gE'cdplents -de 1.g.alon-
dous. à la cassme) la eau

Récipients de 1 gagon (%
à la maime) la caisse.-

RécIpke de % gallon (1 il
è la mâ~me) la aiss

Peinture Isactique imEvsoItM»

Bari d'environ 40 gallon!

% baril d'environ 06 gallou
sion..... .
Bidons deSe 0gauoce

JMopet@ de 1 gallon.
douz. à la caise) la cai

Coaltar (raffin) le barn..
Coaltar (brut) le baril.

VET8

Menes N ,exro
maubles enbie ýgl.

0.85

0.90
1.00

11.00

iUr toiture

Xaritime apar, B3H....
HlardOU1,B........
Gold Modal, EX.....

oranltla Ploor Finish....
Hudrox apar. .. .. .. ..

Sunc tâvem Vri. . .. ..
C.P.C.a Âwro Spar..
C.P.C. 8ux Waterproof Fcoar.
L.V. flastic, No i. .. .. .
I.0. Elastica, NO . .. .. .
I.V. EMastics, Ploor. .. .. .

JpeIte Iaterlor sud Exte-

JYaaieeoiaCplle....
P. andL No.61......

M-8 Marble-Ite Floor.
M-9 wiood-Var.. .. .. ..
M-64 Durable Spar .. .. ..
M-64 Fineet Ineror. ....
Blastie Interlor. .. .. ..
Mlar-not.. .. .. .. .. ..
Qulk Action Hfouae. .. .. .

Kysuize fipar. ......
Ryanlse Cabinet Rubbng ...
Kyanize 1Interlor. .. .. ..
Luxeberr 4Iht . .. .. ..
Luxeberry granite .. .. .. .
Luxeberryspar .. .. .. ..
Ramm7p. Uleral .. ....
Ramauyse Agite Floor ....
Eamnay' M0 Rtd 0 . .. .
"cm. Big 4- Exterior. .. ..

-cmD. %I 4" Ipiterior .. .. .
'1C.D. Big 4" F11oe. .. .. .
DOZI981 Ucilvarnlsh, clear.
Bouge] Transparent, apr
D)ougail Triaî.prent,for

6.08
8ai4
4.03
4.50
die,
4.65
4.80
4.50
4.40
5.0.
4.08
4.0,

8.15
4.35
5.06
4.07
4.87
5.78
53
8.14
4.40
2.65
5.4
5.13
6.16
4.85
4.85
4.728
4.90
5.68
8.76
lis5
Sm0
5.00
4.50
4.40
5.40
6.00
5»8
4.00

PEINTURES PREPAREES

.. 0.75 Ilpntblanobe .. .. .. ... 4.5
o.0.85 m6hat ooù«e........4l

& B-H ngaie blanche us 50
*.10.60 B-H nlie couleurs . 4.80

i-z. BHà plancher .. .. ..... 4.2
8.00 B,-H plamher-vestiLle . . 4.80

C-D Ton ma4 à murs, blanc. 8.85
0.» Ton et à murs, couleurs 87

le Crown Dlamond, bceur. . . 4.85
l..a Crown Diamond, eulaun.. .4.55

leB-HR FreScnette, blanche. . li8s8
*. *.7e B-H1 Fremooette, coideura s 8.75

* ~e Moor., oouleuru nuances@ . .4.80
* 0.00 Moore, couleurs. blanches .. . I9JIO

lMoore, peinture de lancher . 8.90
- &Wê Moore, Sanl-tla . .. ..... 8.85

mm jamieson's Améhor .. .. .. 4.55
7 C.P.C. pure, blanch . . . . SAS

un.C.PLC. pure, couleiwe . . . . 4.80
9.00 O.P.W. marque Oada, couleurs 4.60

Eamay pure, bkanhe . . . . 4.0
Ramsaay pame ooueur .. 4.65

agarn4lmur, " bl&e .. 5.05
le - matW4u4our, 100% ooes .4.80
o 0@.0o Martnenoour, rom-i peint. 4.80

leS ietla.erur, NeweSfe . . 3.75
.. *.95 Benour, peinture à planchw 4.20
le è1herwlflWilliaD5, blanche . .5.05

0.95 ehorwin.Wîfllame, couleurs . . .4.q 0
(1Bherwn-Wàlâams, à plancher 4.20

e12.00 Ftat Toue, eianche....... s8
1005 Fi",tTone, Oouleuru o 8.15

9.00 Lowe Broo., B. 8., blanche .. .5.05
Lowe Biros. R. S. oOIlesUP. . .4.80
Lowe Bras., Buar &y flow . 400
Mjelotcne, blanchie . 3 .80

I. ~ àdob§ galio Me4.u.*.. . l'
sanltceacbe"........

8. .40 lKapeTAafi415Hk ...... 5.05
&U.SO Mode Lait, caiule. . .... 40

~Malie Lest, à plancher
Pearcy, préparées, blanches
Pearcy, prkpar6es, cunurs

f. o. b. Moutr6al, Toronto.

PRODUIT POUR ENLEVER LA PEIN-
TURE ET LE VERNIS

Taxite, boite 1 gallon .. . . .... 60
Vaanlher, B. HEL. .. . ..... 3.
CiimoUf.. .. .. .... ..... 60
Dougail lngerwett . . . . . 3.60
Takeoff. .. .. .. .... .. 8.50
O.P.W. Presto .. .. ...... 4.00
solyo . . ..... .. .. . .8.10

Varn0.o .. .. .. . .8.25

F.o.b. Montriel. Tm=oto.

PEINTURES A L'EAU
Opellte, barils, 300 ....
(0pa.lite,' kega 100 lb.
O(plite, paquets i gall., le pqt.
Opalite, paquets % gai]. lie pqt.
Ramuy'a IDUAL Whlte,800 lb.

Peinture» à l'eau (par 100
Paquets de 3 lb.. Blase
Deotint ..... 9.50
Rajnsayle PER~1IT 8.50
Coralite. .. .. .. 9.50
BU Ereocota ... 7.80
bMurewo . . . . . . .00
Aflabaatine. .. .... 9.60

EMAILS (blancs)

Mooramel .. .. ... .
Email bbanc Dougai...
Vitralit . .. .. .. ..
Bunihine blanc. .. .. .
Jasperm........
Invincible. .. .. .. ..
Hlllorest. .. .. .. ..

0.13è
14j

0.75
0.40
0.1i

Ibo)
couleurs

9.50
9.50
9.5ô
8.40

10.30
9.60

Qflon

8.00
9.00

.7.00

5.0
6.90
1.00

SHELLAC

Blanc pur, gai]........ 6.85 7.40

Orange pur, gaI]. . . . 6.00 6.90

Blanc
m. .. .. .. .. .. .. 0.18

xx .. .. .. .. .. .. . ... loil
S. .. .. .. .. .. .. .. .. 0.151

= .. .. .. .... ..... 0.181
Japonais .. .. .. ... . .0.18
X=Enta . .. .. .. .. .... 0.19
XX. grand.... . . . . 0.11

.M .... 0.16j
x Empire ... . .. . . . . . . 0.151
x rs. .. .. .. ... ..... 0.14

couleurs
Neoà..............

No 1... .. .. .. .. .. ..
No?... .. .. .. .. .. ..
No1A.. .. .. .. .. .. ..
Noi1B. . . . . . .. .. ..

lion . . .

etplaoe . . . .. .. .. ..

Le.'............

0.181
0.18

0.131
0.11j
0.101
0.091
0.15
0.181
0.18
0.19j
0.09

Lus lignes ci-dessus mont sujettes à
un escomnpte au commerce pour la
Vente en quantité.
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Achetez des 'Fruits Secs ýMaintenant
Avant notre inventaire du 1er Fevrier et

'Bénéficiez ainsi d'une réduction de prix avantageuse
à l'acheteur

Certaines des marchandises annoncées sont à prix -plus bas que ceux des producteurs ou
fabricants, ce qui permet aux acheteurs immédiats d'abaisser la moyenne de leurs prix de revient
et d'écouler les produits achetés alors que le marché était à la housse.

Les prix réduits que nous vous coterons' sur demande seront en vigueur jusqu'au 31 janvier
inclusivement, notre but étant de réduire notre stock avant la prise de notre inventaire, le 1er
février prochain.

RAISINS DE COINTHE-1919
Qualités excellentes pour faire des vins: En barils de
300 Ibs., et en caisses de 80 livres.

RECOLTE 1920.
pour la vente ait détail -- Marques Filiatras-Prinrose.
Marque Atlas en caisses de 50 paquets de 1 livre.

RAISINS EPEPINES (Seeded)
Marque "Aro" et "Maltese Cross"~ 1919, 46/11 oz.
Marques "Griffin", 'Eaater"l et "Sun Maid" 1920, 36/15

RAISINS SANS PEPINS (Seedless)
Marques "Not-a-Seed Delmonte", 1920, 36/11 oz.

"Not-a-Seed" et "Sun Maid", 1920, 48/16 I
Thompeon Baker, 1919, boite de 26 livres.
Californie Nettoyé, 1919,. 26 I
Thompson Baker, 1920, " 26 4

MUSCATELS
2 couronnes,
3

3 c

Duchess
3 couronnes,
4 8

1920,
1919,
1919,
Malaga, 1920.

1920,
1920,
1920,

Boite de 26 livres.
.4 26 *

" 26 *
22

" 22
'' 22 *

, 26 *

SULTANAS
Marque "Sterling" 6 couronnes, boites environ 30 livres.

VALENCES
Marque Rowley meilleur choix 1920, boites de 28 livres.

RAISINS DE TABLE 1920
Countese, Caisses de 20 paquets de 1 livre.
Duchess t. 20 04 1
Duches, Bottes 6% livres.
Empresse 4 6% Il

Prix d'Occasion. Balance de ILt

PRUNEAUX DE CALIFORNIE
RECOLTE 1919

Grandeurs 30/40-40/60 et 90/100 en bottes de 25 Ibo.
Prix exceosivement bas.

BLECOLTE., 19m
Assortiment complet de 20/30 à 90/100 en bts de 26 Ibo.

FRUITS EVAPORES:-
Pommes Standard

Canadiennes 1920, en boites de 26 livres.
Abricots Choix. 1920. on bottes de 26 livres.
Pèches " 1919, " 26
Poires ' 1920, 25

FIGUES
4 couronnes, bottes de 9 livres (environ).

PELURES DE FRUITS
Citronelle-Citron-Orange, en bottes de 10 livres.
Coupées et assorties, en caisses de 48 paquets de 1 lb.

NOIX
Noisettes 1919, en sacs de 160 livres
Tarragone 1920 " 100
Pecans 1920 " 120
Arachides (Pesants) Jumbo, Bon Ton

60 livres (environ).

(environ).
de
44

et G., sacS de

Vous réaliserez de bons profits en achetant vos Fruits Secs immédiate-
ment. Nous vous offrons de réelles occasions.

PROFITEZ-EN, MESSIEURS LES MARCHANDS.
ECRIVEZ, TELEPHONEZ OU TELEGRAPHIEZ VOS COMMANDES A4 NO4S FRAS.

LAPORTE,' MARTIN, LIMITÉE
Epiceries, Vins et liqueurs'en Gros.

584 RUE ST-PAUL OUEST, - - - - MONTREAL.

En 6orivant aux annonceurs, il vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur &OMO.

VoL ' V-No 8
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WE-STE-.RN.
ASSUP.RANC0.

àmusl fAh1uur, Mis.

ACTIF. au."à dk.. r.$ W .0

W. A.

LA BANQUE D'EMRNE DE LA CITE ET
DU DISTRICT DE .%ONTREAL

L'assembflée générale anmue des actionnaires de
cette banque aura :lieu à non bureau principel, rue St-
Jacques, lundi le quatorze février- prochain, à midi,
pou~r la réception des rapporte et état. annuels et l'é-
lection des directeurs.

Par ordre du bureau de direction.
A.-P. LESPERANCE,

Géranit-géné5ral.
*fontréal le 12 février 1921.

Stanway H utchins Limnited
A Thés

A.LJOIES C&.
Colomb%Çoeylau,_ _

Tnés et produIta d'orient.

AGENTS SPEIAUX roula
John BONALDSOI à C.. LUd.

-~Lade, Augleterme
Thé, et Produits Ebtriems

Cafés
EEINACES NEFEEW C.

Londr, A3gIetoes
Thés et CAULs

Nous sollicitons les commandes d'importation-
Ainsi-que -vos demandes pour marchandises disponibles. Nous avons un
vaste stock bien assorti que nous sommes prêts à vendre au cours du
marché..

18 RUE SAIN -ALEIS- - - MONTREAL

MELASSE
.11 y a beaucoup d'Soffres sous différents noms et marques, mais le nom n'en change pas le

goût ni'la nature.
Conservez les marques fiables, et ne vous surchargez pas d'autres avant d'avoir vu non

échantillons et prix de nos mélases et sirops XXX Fancy Indian.

INDIAN MOLASSES COMPANY
~ALL~ LIXI, UAl DID8~ MONTBAL

DS.idbmhoes gew le Osants.
L. P. CADRIN, Uf M@S de 1a X*189agas, Q.eb

En~ &rivent aux snneoeu,w m W vosMentw"fio le dff C.ueMno' voM voue »»Umo %m 1-1111w MYlw,

VOUS NE POUVEZ VOUS PERMETTRE DE
NEGLIGER LES IMPORTANTS BENEFICES
SUPPLEMENTAIRES QUE VOUS OFFRE

LE SIROP DE MATHIRU
AU GOUDRON ET A

~ L'HUIL DE FOIE DE
MORUE.

G~ub K>Tout bon épicier peut faire de
*ce POPULAIRE REMEDE con-

jI)1JDKi>R tre le rhume, une ligne accessoi-
sex&"= re très profitable s'l la tient bien

expos6e pendant les froide de
l'hiver. La plupart de vos cliente,
à une certaine époque de l'hiver,
auront besoin d'un bon remède
recommandable contre le rhume
et sur chaque vente de Mathieu

~,. ~ . il y a une excellente marge de
bén6fice.

- Profitez de ces bénéfices sup-
~ pl6mentaires - faite, une com-

mande d'essai aujourd'hui.

LA COMPAGNIE J. L MATHIIEU
PROPRIETAIRE

SHERBROOKE, P. Q..

VÔL IkE;PRIX -COURANT, vendredi 21 janvierý 1921



LE PRIX COURANT. vendredi 21 janvier 1921
LE ~ ~ ~ ~ ~ o XXXV-N M8RWv&&21inr1

La Construction
COMO ESM

Résidence $10,000. Propriétailre: D.
IN. Lindsay, 232 avenue Wilson, Mont-
pfl.. Architc: 0. M. PeTry, Mont-
réal.' Travaux à faire &'la journée
saus- la direction de Nobert Martel,
Ét-Lazare. Plomberie et chauffage:
L~éon* Lauzon, St-Lazare. Le proprié-
taire serait Intéressé à recevoir prix
et catalogue d'ameublements.

DORVAL
*Agrandissement d'école. Propriétai-

re :Commission scolaire de la Pa
rci!sa de la Présentation de la Ste-
Vierge. Secrétaire trésorier: J. C. De-
cary, 18 rue St-Joeeph. Architectes:
Cardinal & Beauchamp, 26 rue St-
Jacques Montréal.

FRASERVTLLE
Agrandissement de l'Hôpital 8t4lo-

seph, $200,000. Propriétaires: Rév.
Soeurs de la Providence. Architecte:
P. Lévesque, 115 rue St-Jean, Québec.
Armoires, comptoirs et cloisons de
chambres de toilette: J. H. (}ignao
Ltd. 142 rue Church, Québec, pour
$2,850.

LACHINE
Résidence et magasin $25,000 rue

Notre-Damne. Propriétaire et construc-
teur: J. Théoret, 46, 14ème avenue.
Are:hitectes: Cardinail * Beauchamp,
26 rue St-Jacques, Montréal. Proprié-
t,,Ire reçoit soumissions pour plâtra-
ge. peinture et tuiles.

L'ANNONCIATION
Ecole et résidence (4 ou 5 classes).

Secrétaire trésorier de la Commission
scolaire: C. Peclet. Propriétaire* serait
Intéressé à recevoir prix pour briques,
cimnent, portes et chassis. Pas de date
fixée pour te comnlenoement des t.ra-
vaux.

MONTMORENCY (Village de>
Moulin à scie $8,000. Propriétaire

et constructeur: P. N. Mathieu. Fon-
dations en ciment. Construction en
br2ques et 4ambris. Chaudières non
achetées.

MONTREAL
Ecole Dallsrd $10,0GW (Travaux en

rourt)- r*ue St-Urbain. Tous travaux à
tai ré ià Ja journée. Pas de matériaux
requis.

Magasin et bureau $1o,000, Longue-.
Pointe. Propriétaire : Canadien Na-
tional Rys, 411 rue Dorchester Ouest.
Les travaux actuellement en cours
sont faits sous la surveillance de W.
H. Stevenson.

Maison à appartements, rues DeRo-
riinier et Sherbrooke. Propriétaire et
cunstructeur: J. E. Biais, 1108 rue
Riaehel. Prix demandés Immédiate-
il'i'nt pour tous matériaux.

Résidence double $16.000, avenue
Percivail. Propriétaire: R. A. Outhet,
26.4 Côte -du Beaver Hall. Architecte:
T. McLaren. Toiture: G. W. Reed &
Co. Lted, 37 rue fit-Antoine. Contrats
à accorder pour électricité, plâtrage
et peinture.

Entrepôt rue Craig Ouest détruit
par le feu. Propriétaire: Succession
Brown, aux sois de Cradock fiuImjý
Sinmpson, 20 -rue fit-Jacques. Sera re-
construit sous peu.

Maison à appartements (6 suites)
$25.000, boulevard Décarie. N.D.G.

Propriétaire et constructeur: J. Ger-
,.c,vitz, 1117 rue fit-Urbain.. Architecte
J. E. muot, 304 rue Université. Con-
trats à accorder pour électricité, pl&-
trige et fer ornemental. PlomberIe et
chanuffage : J. Becker, 1439 rue St-
I>om inique. Peinture: M. Guâbàult
aux soins du propriétaire. Entrepre-
n.'nur général reçoit prix pour plan-
chers en bois dur.

-Entrepôt $14,500, 185 rue 8tý-Paul
Ouest. Propriétaire: Séminaire de St-
Silpice, 66 rue Notre-Dame Ouest. Ar-
<'hitecte: D. J. Qirighton, 851 avenue
<)xenden. Entrepreneur gê6né6 r a 1 :
Church Rosa CJo. Lted, 10 rue Cath-
cart.

Itéparat(ons à résidence $2,000 ave-
nxme Marseille. Propriétaire et cons-
truict:eur: A. Palardy, 99 rue Orléans.
Travaux à faire à la journée par le
propriétaire qui achète les matériaux
suivant les besoins.

2 hangars $1,000. Propriétaire et
<"instructeur : Jos fit-Pierre, 105 rue
St-Lue. Travaux à faire à la journée
palr Je propriétaire qui achète maté-
rinr:x suivant les -besoins.

2 résidences de $6,500 chaque, ave-
nue Northoliffe, N.D.G. Propriétaire
Propriétaire et constructeur: O. La-
belle, 922 avenue Reine-Marie-Rose.
Tous travaux à faire à la Journée par
le propriétaire qui demande prix sur
tous matér-iaux.

Résidence 85,000, 705 rue Dorion.
Propriétaire et constructeur: A. Mar-
sa:i, 782 rue Dorion. Architecte: L. R.
MontbrIand, 230 rue St-André. Tous
tra vaux à faire à la Journée par le
ennstructeur qui demaide prix pour
tous matériaux.

Réparations à entrepôt, rue William.
P'ropriétaire: Laporte Martin CJo. Ltd,
5.q4 rue St-Paul Ouest. Architecte:
JTcs. Sawyer, 407 rue Guy.

.Magasin. Propriétaire: The Gay
Stores Lted, 230 rue Ste-Catherine
Ollest. Un magasin de 5 cents à $1.00
sera ouvert vers le 1er mal prochain.

OUTREMONT
13 résidences $45,000 avenue de

'Epée. Propriétaire et constructeur:
P. Guidazio, 824 avenue Champagneur.
Architecte: R. GadbOlg, p100 avenue
du Parc. Charpente: A. Cloutier, 600
ruec Fabre. Toiture: J. Lamarclie, 896
rue Drodet. Electricité: J. J. Valais,
441 rue Durocher. Pnomberde et chauf-
fage: Laliande & Dubeau, 1209 Ave
Van Homne. Plâtrage: N. L. Legauli,
2960 rue Chrlstophe-Colomb. ]Peinture:
J. A. Talilefer, aux soins du construc-
teur.

PARC ST-3«MIC
Résidences%' l'étude. Propriétaire:

(lias.. Gagnon. Propriétaire a acheté
plu1sieurs terrains et doit bâtir au
printemps.

PHMLPBURO EST
Eglise à l'étude. Propriétaire: Con-

grégation de la Paroisse. Les travaux
seront entrepris au printemps».

QUEBEC
Salle d'échantilons, 581 rue St-Jo-

seph. Propriétaire: S. P. MeKiuon &
('o. ]Représentant: B. E. Lecderk. Dé-
truite par un Jncendle. Pas de décl-
sIon au sujet de la reconstruction,
P'ertes: $3,000.

REEDSDALE
Grange de Ben Seale, détruite par

x'u incendie. Pas de décision au sujet

de la reconstruction. Pertes: 87,000.

Résidence 810,000 Pro vÉltafre: No-
taire 0. Dubamel. Architecte: J. W.
Czégoire, Edifice Can "Sherbrooke.

cae. Secrétaire trésorier de la
commi"ln @odai"e -Bu. Anglehart. .
Entrepreneur général.: ]Mouard Au-
bert, Mardi. P. Q.

ST.HYACINTHE
Réparation& à résidence $8,000.

Propriétaire: E. X. 8t-oemm, aux soin»
de l'architecte. Architecte: 0. R. Ri-
cher. Les travaux viennent de com-
mnencer pour d6blayer les débris du
bâtiment récemment endommagé par
le feu. Le propriétaire va faire reba-
tir Immédiatement.

Réparations à résidence 810,000.
Propriétaire: S. Cadorette, aux moins
de l'architecte. Architecte: G. R. Ri-
clier, 240 rue Girouard. Travaux doi-
vent commencer sous peu.

,Magasin: The Gay litore Lted, 830
rue 8te-Catherine Ouest, Montr6al,
out luntention d'ouvrir un magasin
de 5 cents à 81,00 vers -le lier avri[l
prochain.

8T-PHILIPPE DE ZeI
Grange et étable, 81,800. Proprié-

taire: Wilfrid, Jean. Travaux à cogn-
inencer au printemps.

F4cole $ 1,600. Secétaire trésorier de
la Comm-Ion scolaire: D. Nionne.
Soumissions seront demandéSes n fé-
vrier par le secrétalre trésorier.

Résidence. Propriétaire : Léon ai-
rois. Travaux commenceront probable-
ment au printm%

fiT-VINCENT DE PAUL
]Résidence (0 logements>. Poprié-

taire: Notaire A. H. Olermont, 83 rue
Craig Ouest MontréeS. Entrepreneur
général:- E. Gascon, 3028 rue St-Hu-
bOrt, Montréal. les somissions re-
çues ont été jugées trop élevées. L'en-
trepreneur général a décidé d'acheter
tous lus matériaux et de faire faire
tous les travaux à& a journée.

SHERBROOKE
Entrepôt $5,000. Propriétaire: AIex

Amn & Sons Ime. 176 rue Welington.
Entrepreneur général: E. D. ]Keqly, 13
r'ue Bail. 40,000 pieds de bois, toiture
et plancher à acheter.

Hôpital du Sacré-Coeur, 2,04 rue
BE'lvédère. 1Surintendant: Alfred Dion
71 rue Brokes, laprairie. Briques
plastiques, bols, toiture, fournaise,
plomberie, planchers, qulncauhaie et
ardoises non achetés.

Maison d'habtatiou $8.000-ý .oIn des
rue Ring Est et iMurray. Proçwié-
taire et constructeur: Sherbrooke
Construction CJo., 30 rue Sjt-Frrançois.
Secrétaire trésorier: Alfred Gendron,
30 rue. st-Françols. Le« travaux com-
meneront au début du printemps.
Briques, bois, toiture,, fournaise,
Plomberie, planchers et quincailerie
non achetés.

SOUTH DURHAM
Résidence $6,000. proprlétalee

constructeur: Ph. Bénard, Route nu-
r.81e No. -2. Architecte: Geo.. Norris.
T'ravaux à faire à la journée.

WE8TMOIJNT
5 'résidenees $70,000, àvenue Sunay-

side & Roolyn. Propriétaire et cons-
tructeur: Breinner Kords & Co. Lted,
65 'avenue du Collège xMU Mont-
réal. Contrats à soccorder pour tunles.-
et fer gwlvanis.

VOL XICM-NO 8
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~ ) peinture élstique
au carbone

Hverj.t.

Waaflgeu
ciment plastique

à ftpideee

'! :

Ceci n'est qu'un cas parmi les milliers
de ceux où la Creonoid a augmenté le ren-
dement du lait. Les experts prétendent
que les vaches donnent 25% plus de lait,
lorsqu'elles sont débarrassées du fléau des
mouches.

La Creonoid est un pulverin très bon
marché et d'une efficacité extraordinaire
pour les chevaux et pour tout le bétail.

Elle est facile à appliquer après son
emploi les vaches se tiennent tranquilles
pendant la traite et elles doivent accuser
une augmentation en poids et en rende-
ment de lait.

La Creonoid se paye d'elle-même plu.
sieurs fois par l'augmentation des béné.
fices de la ferme.

La Creonoid signifie plus de lait par
vache, plus d'oeufs par poule, plus de poids
par porc.

La Creonoid est vendue prête à l'u-
sage. Elle ne demande ni mélange, ni di-
lution.

Elle est emballée dans des boîtes litho-
graphiées excessivement attrayantes dans
les dimensions suivantes: boîtes de 1 gal-
lon (12 à la caisse); boîtes de 5 gallons,
1/2 barils et barils.

ST. JOHN,

YAJOOU VER The MONTZMA

[<B. wing

- TOBOX2 O

[IPA,tNE.

B

'e

'I

III,
Il Il

Un des produits les plus populaires de Barrett est la Creonoid (Huile à mouches)
Destructeur de poux et Pulverin à vaches. Les fermiers de tout le Dominion emploient
de grandes quantités de ce produit pendant la saison des mouches. Notre plan com-
porte une campagne de publicité intensive s'adressant aux fermiers pendant la saison
où règne le fléau des mouches. Tenez-vous prêt à tirer parti de cette demande qui sera
créée pour vous.

Creonoid (Huile à Mouches) Destructeur de
poux et Pulverin à vaches.

"J'économise de $30 à .$50 par mois grâce à l'em-
ploi de la Creonoid" écrit un fermier, "'Grâce à son
emploi soir et matin, mes vaches ont pratiquement 24
heures de tranquillité et de confort... J'ai employé
la Creonoid depuis plus d'un an dans ma laiterie et je
la trouve si supérieure à tout autre poison à mouches
qu'il n'y a pas de comparaison".

I.
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Renseignements de Québec

BUREAU D'ENREGISTR .EMENT DE QUEDmO

D6cisatiUon-J. Ph. Cantin à efflotrateur, p 2213 St-PIerre,
Obligation-Rod. Roy à Dm0 Vve Pro Bloq$n-Turcotte et al,

293 2-1-Â-2, 2932-14--4, 2982-1-A-3 Palais.
Quittance des droits-Pere. du Revenu à Dme N. D. I/Heu-

reux-Carpentier, 1632-1 St-Sauveur.
Quittance-The Royal Trust Co. re Succ. M. et Mme W. S.

Thomnas.
Marlage--Philés Myrand à Dlle A. Martel.
Avis--T. G. Gandry et Lefaivre et Gagnon..
Vente-Cy. Tessier exe. test. de Dli H. Defoy à Elz. Paquet

Enrg. 2133 St-Pierre.
Jugement-Canadian Rooting Co. vs Lawrence Co.
Avis-Canadian Rooting Co. vs Lawrence Co., 12 Notre-Dame

de Québec.
Testament-Louis Martel.
Déclaration-Dme Vve Le Martel Renaud, p 986 St-Ambroise.
Quittance-Dme Vve Jean Beaumont à Alb. Falardeau.
Qu-ttame-2 -Joe. Rhéaume à Jos. Aud. Auclair.
Ren. d'ob1ig.-Michei Breton à L. Eug. Blarry, esqti, 3214,

3216, 3216, 8217, p N E 8416, p 3416 St-Jean.
Quittance-Archi Simons à Dme Nich. Flenung, 229, 205 St-

Dunstan.
Quittante-Succ. Archi Simons à Nlch. L. FienIng. 228 et 230

St-Dunetan.
Vente--Le Joseph Drouin à 30e. Ant. Doré, p O 2375 Chams-

plain.
Quittance-CIéoph. Morency à Jos. Bédard.
Vente-Dme W. J. Jorda.n-MeKee Jr à Dme Vve Wm. McKee-

Dacres, 1-2 Ind. p 70 Stonehais.
Obligaton-L. Gord McMartin à Ait. Christenson, 1-2 0 16

Stoneham.
Vente-N. Alain et ai à Adolphe Fiset, p 627, p 464 Anc.

Lorette.
Quittance-Dme Vve Pierre Gauvin à Dme Vve Jos. P. P.

Lepine.
Quittance--Joe. ThIbauit à Jacques Savaid.
Quittance--DIe Ad. Constantin à J. Herm. Talbot.
Quittance-L. Garzia à Claude Barron.
Accord-Les Dames Ursulines à l'Action Sociale Catholique,

2724, 2726 St-Louis.
Vente-Le J. D. Marquis à G. E. Marquis, 1-2 Ind. 4881-9

Montcalm.
Gar. hyp.-A. Uiric Bégin à Banque d'Hochelaga, 2733 St-

Louis.
Baii-Edm. L'Heureux à Cho Builer, 687 St-Ambroise.
Vente-The Queen City Realty Co. à Dr Arch. Paquet, 46-10,

11, 12, 13, 14 et p 16 N.-D. de Québec.
Vente-Geo. Chateauvert à Dule N. ConvIlle, 3945-421 2-3

* Montcalm.
Jugement-Suce. Alexandre Lemoine.
Juge'ment-Suce. Dme Vve Alex. Lemoine-Massue.
Quittance-S. Joe. Myrand.
Quittance-Succ. Ph. Huot à Louis Leclerc, N. P.
Vente-Edouard Simard à Ach. Morn, 819 St-Sauveur.
Vente-Geo. Marcoux à Red Lachance. 1905 St-Sauveur.
Vente--Dm. Jos. Gagnon à Perd. Rondeau, 2098-135 St-

-Sauveur.
Obligation-Orner Emond à Dame J. Art. Gosselin, 1891 St-

Sauveur.
Obligation-Réd Lachance à E. Lachance, 1906 St-Sauveur.
Obligation-Louis Bolduc à Dme Jos. Auciair, 1-2 S. 0. 818,

p 817 St-Sauveur.
Quittance-L. A. Cantin à. Orner Emend.
Quittance-Dme M. L,. Renaud à La Bolduc.
iQuittance-'Dme AIL. Lamontagne à J. E. Lachance.
Avis-J. Edîp.. Lachance à Ré6gistrateur, 305 St-Roch.
Vente-M. e t -Mme L. A. Carrier à Col. Henni Desrlvières,

2668-8 et p 13 St-Louis.
Titre nouvel-Osés. Lagacé à Rob. Ritchie, 126 Notre-Dame

ae Québec.
Obligation-A. UI. Bégin à Rloux et Pettigrew, 2733 St-Louis.
Quittance-Jean Bte Giroux à M. A. Giroux.
Vente-P. Destroirnaisons à Ait. Bergeron et ai, 4381, 37

Montcalm. -
vente-Daniel 'Cream à Ludg. Bastion et al. 981, 971, 982,

680 St-Roch.
Quittance--Louis Carean à Prud. Destroimaisons.
Quittance-Ai!. A. Roy à Jean Guillet.
Vente-Le Parc Richelieu Ltée à J. Bt. Boutet, 250; 47 et 48

Charlesbourg.

Vente-Le Parc Richelieu LtU. à Irénée Cantin, 251. 47
Cbarleabourg.

OblIgatlon-Dme Jul.e Noel de Tlly à Mgr J. CL Ahoeault
5U9-27 St-Roch Nord.

Testament-D)me Mgaria Morria.
Ddclaraton-J,. ]E Mowbray-Chapmali. 384&- Palais.
Mariage--WiMuaim Coulmo à Dll. Mary I. Peteru.
Vente-Oumo Major -JoIA* X& Blle yà The Donacama Paper

Co. LU&, Tt 9-7& Btbam
Vente-nlb. Comtl de Québec à 0.1* Laêoeii, 103 Btà-A-

broise, 53 286 St-Dunstan.
'Vente--Osla -Lacroix,à Napoléon Gourdesu et al.S$ 284U8,

288, 53, 286 St-DUÙutaa.
Quittance-Dm. Vve P. L. Vile à Jo.. Hamel.
D6ciaratlon-Dme Vve A. DorI-Coutur. à Rigistrateur, 130

St-Sauveur, 45-1,St-Flux
M. ievée-.Percepteur du Revenu à Su=c A. D)oré, 1303 et

sauveur, -45-1 St-rlif.
Vente-Montcalm LAnd Co. à J. E. Rlch*~d. 41, 65. 66, 67, 68,

69;. 40-105 N -D. de Qu6bec.
Vente-The Que'bec Land Co. à Cyrille Blouin, 509, 184 St-

Roch Nord.
Vente-Prosp. Et. Boy à Camn. Jos. Lâockwell, 21-48 N.-D. de

Québec.
Vente-Normon leebling à Jos. Mit Smltb, 147-52 N.-D. do

Québec.
Titre nouvel-ýAIez. Soucy à The Quebec Land Co., 488 Ot-

Rech Nord.
Quit. part.-Dme Arth. Frederick à Ant C. Taschereau.
Quittance-The Quebec Land Co. à J. Aiph. Droiet
Quittance--The Quebec Land Co. à Bd. Bouchard.
Quiittance-The Quebec Land Co. à Al. Eug. Mirols.
Quittance--The Quebec Land Co. à Paul Lavole.
Bail--J. H. Paquet à Dme Art . Tremiy, p. 4096. p. 4093

Montcalmn.
Donation-Dite Célestine Légaré, 21-23 NDB. Île Québ>ec.
Quittance-Fort. Côté et il à.Tâffgl -Carzia.
Quittance-Dlle Marie Gaboury. et al à G. Km. Gabory.
Quittance-J. Ad. Dubé à Ciaude Barron.
Vente-J.-B. Jinchereau à Ovila -MartIn, p. 387, 8, 889 8t-

Roch.
M.%. levée-Le Banque Nationlae à J. B. Jlnchereu.
Quittance part.-Succ. L. D. Morin à Bergius Dufauit.
Quitt. des drolts--Peroepteur du Revenu à Oumc -Jean AmI-

dée Robert.
Vente-Wi[brod Dussanit à Moise Casesu, e~ & 8882 Mont-

calm.
Vente-DIle Hermine Dseveau à Geô. Richard, 418 St-Sau-

veur.
Quttanee-Ern. Duval A Dlle Hermuine Darveau.
Aceord-Ephremn Foisie et al à John M. Forbés, rang 7 à N.

27 et 28 rang 81 S. 27 et 28 Dubuiuson.
Accord-Julien F. Bouse à John IL Forbe9, rang 8 p. 36, 37

et 38, Dubuisson.
Obligation-P. N. Tessier à Soc. Prfite & Placenente de

Québec, 3834, 3830, 3830, 3835 Montcalm
Accord et cession-La Gi.tI de Québec à The Quebec Land

Co., 509-p. 711, p. 797, 798, 799, 500, 801, 802; 508-376,
509-776. 796 etc, etc., ïSt-Boeh Nord.

Testamemt-Dme Jean Lane4ois-Droiet., 1296 &t-Sauveur.
Dcelaration-Pbii&as Lang<lois et id, 1296 St-Sauveur.
Quittance-Percepteur du Revenu à Suce. Dme Jean Iau-

glois Drolet, 1296 St-Sauveur.
V'ente-Dnie Vve 01. Plamondon et Mi & Arthur Picard, 2018

St-Sauveur.
Qiuittanee--Caisse Pop.. N.-D. du ChemIi à Alex Trembiay.
Mi. levée - Dme Vve Félix Laliïerté à Dme Vve Adélard

Tanguy.
Vente-Jos Savard à Jos. Savard, p. 327 St-Anibroise.
Stibrogation-Dme Jos Dusseault à Fr. Byrue, 509 P. B. 81

et 82 St-Roch Nord.
N'ente-John Murphy à The National Cart. & Sup. Co. W.d

rang 4-lia, rang 31 N. 12 Stoneham.
Obligation-L. J. Bélanger à C. P. X. Villeneuve, p. 174 Ste-

Foy.
Ob1ligation-Ait. Boivin à C. F. X. Villeneuve, 2346-147 et 148

St-Sauveur.
V'ente-Patrick McGrath à La Corp. des Eudîstes.Prav. Qu&-

bec, p. N. 279 Chariesbourg.
Obligation-Philéas Durand à Drue Fr. Falardeau, p. 26

Stoneham.
Vente-Mo!se Jollcoeur et eti à J. C. Bélanger, 321-4 St-

Gérard.
Mfariage-Rtaoiil Barbeau à DuIe Rose A. Auelair.

*Quittilnce--Cho flbtidn ü W9.. Rènàud.
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Nous avons été en correspondance avec la plupart des
manufacturiers qui nous approvisionnent et nous avons ob-
tenu leur opinion au sujet des changements de prix possibles.
La· plupart d'entre eux sont d'avis que, par suite de la rareté
des lignes courantes, il semble qu'il ne doive pas y avoir de
diminutions sérieuses. Nous avons fait un relevé de cette
correspondance: environ 60% nous ont dit qu'il n'y aurait
pas -de changements avant quelque temps; quelques-uns
nous ont annonc6 des prix réd'uits, et environ 10% ont aug-
menté leurs prix. Les réductions n'atteignent pas 5% en
moyenne et l'item le plus important consiste dans les pro-
duits en fil de fer.

Si les prévisions contenues dans cette correspondance se
réalisent telles qu'elles sont prédites, le quincaillier et le
marchand général qui vend de la quincaillerie n'ont guère de
motif de s'alarmer, et notre conviction sincère est que le mar-
chand qui tient son stock bien assorti, de façon à avoir les
marchandises pour approvisionner ses clients, sera en bien
meilleur posture que le marchand qui reste dépourvu en atten-
dant au lendemain pour acheter meilleur marché. Ce dernior
restera sans marchandises, et par suite probablement aussi
sans affaires.

Telles sont nos vues et c'est là la méthode que nous
suivons nous-m8mes.

LEWIS BROS., Limited
MONTREAL

fa, oehi an amoooas.ai ernd n l lei Oum*.Vous vous asouroz u mà1ii effllsr éeM.

*
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Encôuragez Ilndustrie du pays:
M. l'Epicier, étes-vous au courant du fait que chaque boî'te.

D'ALIMENTS MARINS BRUNSWICK
que vous vendez contribue à tenir occupées les usines Canadiennes?

CHAQUE DOLLAR DEPENSE pour des produits Canadiens, signifie le maintien en
mouvement des rouages de notre industrie et de l'emploi pour no compatriotes, tout en
conservant l'argent en circulation en Canada.

Ils sont le comble de la perfection dans le commerce des poissons en conserve

Les Canadiens d'un océan à l'autre achètent la marque Brunswick

En vendez-vous?

CÔ.NNOR«"S»- BROS., L TD.
BLACK'S HABOR, N. B. 4

la d.dvui - auswosum, ol voua me.Ifsm.sg b Puk Csw.t", vota vous amwolua u~hu,~i~ -

Papiers Points STAUNTON
Tou s Mo01e mont oM SI polue de la&,o. Cetue n-

feruh iais d*geu pew rmet M b"s MeRle, Useçpe-
mff des "sdum de »oru que osu petios «Useo par leur
4* W quUisatr tee, qu'ile m vonist pWu rapmoe te a-

*M. bsaueu pluI d e m retapifte, leu demeure.

* Nouvau dessin à enfet de or""M%4'nh.e de tapis-
serte M sras o« u"i dan mu vatit extraordinalr de
beaUt onqlse Tou les q»uati de palsr poite met re-

prie les meue la d ar 1«e "Cs uslls fim Juquau
silitsdu plus beau abli. Doidure d**tN u « deouples

daoe "oMte lues è iselaeeoveaUt.

LES PAP8 "UmI-EOONES de UTMNTON. "a l.
sdeose pauer est pateflomot s~ai et St facIlement

eulevi. rien qu'on tfpat le bord du rouleu au la tabl, lis.
mua le poulet «Uwtment et pafim entm "g"l oee papie

pgnentfldu temps et la travait eat boums à pouer eu-
udmeag la melt dus enmis qui èecompagnot edlnom"
la w»e de poilu.

lous vou lait"" e oolalmnt à ooeo.dre" aen nous

STAUNTONS UIMITED
FABEICANT DM PAEIE.i'EU

TOBONTO

Balles de ventes à Ngoiabéls Chambre Ne 810
Edific Najpla à Webb, lé ru VIiMo6

D. D. MOARtTEUR

MONSIEUR L'ÉPICIER:-
.Vous avez droit & un profit qui vous permette de

vivre.
Si vous recommandez et étales les l'Oves au Lard.

cultes au four de Hein:, vous voua asures ce profit
parce que:-
Le prix étal1ip au détail vous assue

LE POURCENTAGE
L'aanonce constant, vou asure

LA D)EMANDE
La qualité vous assure

MR: CLaENTELE SITISFAiT
Demandez à notre Représentant nos livrets en ban.

fis et nos pancartie d'annonces.
]FAITU9 EN -CANAD A, PAR DES CANADIENS

H. ~. HINZLEAM4INGTON,MJRENZ008, CANADA.

10 Place d'yovlle. MoabréaL
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Renseignements de Sherbrooke
EýNREGI8TREMffl1S AU BUREAU D'ENREGISTREMNT

DE LA DIVSION DE SHEBROOKE

pendant la eeuMno finitant le 15 janv<er 1921.

ACTES DE VENTE

Joseph & William Ystes à H. W.- Beaudreau, lot 5c, rang 4,
Ascot. Prdx S$1,300 payée.

Théodore Rondeau & J. A. Gamache, lot 899-49 quartier Est.
Prix $300. payés.

Orner Poulin à Hector Poullot part lot 64 VMiage de Comp.
ton. Prix $300 payés.

.X. Vudley à William Brault, Iots 899-157-19, 18, 17, 16, 15,
14 & 13, quartier Est, Prix 11.00 payé.

Damne Hugh Connor à J. D. Béliule lot 729-158 quartier Est.
Prix 81.00 payé.

Dame G. R. Odell et al. ès-quai. à Delle Agnès T. Odeli, droite
à partie du lot 249 quartier Centre. Prix $8,500;
81.000 payé"s.

J. T. Therrisuit, à Wilfrid Dusait lot 896-10 quartier Est.
Prix $1,300, $250 payé.

Ludger Forest à Alphonse Lecouxa, lots 733-113 & 114 quar-
tier Est. Prix $1,650 payée.

W. A. Hale, ès-quai., à Alexnder Breaiette, lot 856 quartier
Nord. Prix $2,700; $500 payés.

T. T. Délisle à Melle Llle. Friéchette, lots lob-i & 2 rang 9
Ascot. Prix $400. payée.

Thomas H. Vear à AlElard Verville, part lot 311 Orford-.
Prix $85e; $300 payés.

HYPOTHEQUES

Dame Ludger Coderre à F. X. E. Coderre pour $500 afftec-
tant lot 218 Orford.

JoÏseph Trépanler &'Amédée Cloutier pour 81,000 affectant
flot 1469-8 * à O. lot 1469-7 quartier Sud.

Théodore Bllodeau à J. A. Cha.rest & ai pour $800. affectant
lot 7-387 quartier Sud.

A. D. Désulets à L. N. Audet pour $1500. affectant part lot
4, quartier sud.'

M- A. Sarmain à Ivan Crochovlck: pour $1,500 affectant lot
299-73 Lennoirille.

Paul Couture à Orner Couture, ès-quai. et ai pour $3,000 af-
fectant lot 25c et part M5 rang 3 Ascot.

Alfred Bolduc à Dame L. H. Boucher pour $1,000 affectant
lot 55, village de Compton.

Charles Maill à Melle F. C. Têtu et i pour $1,000 affec-
tant lots 93a, 94a & part 110a quartier Est.

J. O. foyer à J. A. Leblanc pour $1500 affectant part oIt
64a quartier Est.

Napoléon Bibeau à Philias Lanctôt pour $3,300 affectant
lots 21a, 22a et 22f, rang 4, Asot.

G. N. Provençal à Melle E. C. Têtu & ai. pour $400 affectant
lot 899-96 quartier Fst.

Alphonse Chaput à Me E. C. Têtu et ad pour $1000 affec-
tan~t part lot 23e rang 6 Ascot.

Pierre Laflamme à Louis Joucs& pour $4,500 affectant lot
1469-14 et part 1469-15 quartier Sud.

DECHARGES
Alfred Durnais à Olivier Arguin de l'hypothèque du il d&-

cembre 1916. i
Dame A. W. Blue et ai ès-4 psi à Succession Walter Bine

de l'hypothèque du 17 octobre 1901.
Cyprien Desrulaseaux à Abrahamn Scbnapp de l'hypothègue

du 9 mars 1920.
Onas Gagnon à Rphrem Gadbols de* l'hypothèque du 24

Juilet 1920.
Dame D. M. Orainger à Gregory Joues de l'hypothèque du

22 juini 1920.
Dame F. A. Baldwin à Succession Walter Blue de l'hypo-

thèque; du 12 septembre 1906.
William Alexander à F. E. Danforth et ai de l'hypothèque

du 18 juin 1918.
O. A. Bégin à Cyprien Dearisseaux de l'hypothèque du 7

décembre 1920.
Dam Léon Côté à Rosaire Côté de d'hypothèque du 12 jan-

vie 1918.

lleniir Couture à Paul Couture de il'hypothâque du 13 sep-
tembre 1920.

Loutis Joncas à Pierre Laflamme de l'hypothèque du 12 avril
1920.

ACTES DIVERS

Testament et codicile de feu le Dr J. O. Camlrand, avec
transmission affectant les lots 729-49, 50, 51, 66, 67 &
68 quartiler Est, et Iota 111, 112, 113 & 110a Orford, lé-
gués à ses deux enfants. Reçu du Percepteur du Re-
venu Provincial déolarent les droits payée sur la euc-
cession de feu le Dr J. 0. Camlrand.

Contrat et engagement entre la Cité de Sherbrooke et Julius
Kayser & Compa~ny Limited affectant part lot 259 quar-
tier Centre.

Donation par Gregory Joues à Willilams John Joues du loi.
424-3 quartier Est.

Transfert par Alphionse Lecoura à Ludger Forest do $1200
dû par Joseph Neveu.

Transfert par Alphonse Rousseau à S. J. Caron de $1500
dûs par Arthur BélisIe et garanti. par le lot 7-183 quar-
tier Sud.

Constitution de rente par Napoléon Veilleux à Dame Louis
Veilleux (aujourd'hui Mme Siméon Gilbert) affectant
-lots 28 & 27e rang 9 Ascot.

0

'Ventes par les Shirifs de la Province

BEDFORD
Harry B. Stewart vs Joseph Laferrière. Vente & la porte

de l'église de la paroisse de St-Cajetan de Potton à Manson-,
ville, le 29 Janvier 1921, à 2 heures de l'après-midi.

MONTREAL
Adolphe Pierre Ritehot vs Narcisse Ménard. Vente au

bureau du Shérif de Montréal, le 17. février 1921, à 10 heures
du matin.

La Société d'Administration Générale vs Dame Juia
Aune Bourdage. Vente au bu'reau du Shérif, le 27 janvier
1921, à midi.

Dile Maria Faubert vs Joseph Courtemniache. Vente au
bureau du Shérif, le 27 janvier 1921, à 10 heures du matin.

Arthur Augrignon vs J. Pierre A»cade Carmel. Vente'alu
bureau du Shérif de Montréa.l, le 27 janvier 1921, à Il heures
du matin.

QUEBEC
Roch Dussanît vs John W. M. Wallace. Vente au bureau

du Shérif de Québec, le 18 févrie'r 1921, à 10 heures du matin.
RICHELIEU

Edmond Brossard vs Euphéxnle allas Phébie Morache.
Vente à la porte de l'église paroissiale de St-Pierre de Sorel,
en la cité de Sorel, le 16 février 1921, à 10 heufres du matin.

ROBERVAL
Ernest Tremblay vs Emile TremW*ay. Vente à la porte

de l'église de la paroise de St-Henri de Taillon, le 27 Janvier
1921, à 1 heure de l'après-midi.

Alfred Fo;ýt1n vs Rager Laroche. Vente à la porte de
l'église de la paroisse de St-Louis de Chambord, le 26 jan-
vier 1921, à 1 heure de l'après-midi.

TERREBONNE
Hormidas Le.ganît vs Dame Emma Burroughs. Vente à

la porte de l'église de la pari~osse de St-André d'Argenteuil,
le 16 février 1921, à 2 heures de l'après-midiL

TROIS-RIVERES
Joseph Bailly et ai vs Télesphore Bouchard. Vente à la

porte de l'église de Ste-Marle-Madeleiue, du Cap de la Made-
leine, le 16 février 1921, à 10 heures: *du matin.

o0

LOI LA COMBE

D#épo8ant
('airo, B.
Desroches. J. Albert,
Martin, Georges,
MeKay, H.
Ouellette, Barthélemi,
ProveucheWý W.
Simard. S . - -

Patron
Montres.l Tramways Co.

Dupuls & Frères Ltée.
Georges Martin & Co.

The Borden Parai Products Co.
Adélard Lang.

G. Galibert * Sons.
Fraser Brace & Co. Ltd..
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Renseignementsdes Trois-Rivière
BUREAU' D'ENREGISTREMENT. - CITE ET DISTRICT

Des TROIS-RIVIERES

Semaine du 6 au 12 janvier.

Vente-Darn. C. E. Caron à Edm. Doucet.
Vente--Dame C. E. Caron, à Armnand Pothier.
Vente-Danxe Elisée Buisson à J. Drolet et J. Carrier.
Vebte--Erarute Leierd à Achille Pratte.
Obligation-Vve Jules Boucha'rd à Arthur Savoie.
Qultance-lierre Grenier à Orner Pronovout
Quittance-J. H. Desaulnlers à Emile Villemure.
Qulttance-Nap. et J. H. Tanguay à Vie Jules Bouchard.
QUittaDc-doiphe Hould à Joseph Hould.
Quittance-F. X. Lambert à Joseph St-Onge.
Obligation et transport-Dame Vve L Beauchesue à abbé

Doîphia fDesroches et ai.
Vente-A. E. Glullemette à U1rbain Boulanger et ai.
Vente-Albert Dechêne Î% De Charette et frère.
Vente-Laurendeau Abran à Adélard Doucet.
Vente.-Wellle Paquin à J. Armnand St-Pierre,
Vente.-Elzéar Héroux à Herrnle Hélinas.
Obligation-P. C. Neauit à Honoâé Demers.
Obligaton-Orner Fortier à P. A. Goulu.,
Quittance-Alfred. Bournival à Sergius Bourassa.
Qulttanqe partielle-Alph. Bellemare à Arufine Beilernare.
Quittance de rente-C. J. N. Teaidale et al à Normn Labelle.
Quittance-C, B. Moýresette à Chs. Ed. Hamnelin.
Donation-Ernet Fleury à Dame Id6lina Bouette.
Déclaration sociale-P. Pellerin & Cie..
Déclaration socle-The. Three Rivera Brais Foundry,
Malnlevée--Corp. Shaw. Falls et aL à Joseph Buisson.

Jugements: COUR DE ÇIRWUIT.
Rodolphe Hemel vs. Raoul Perron, Trois-Rivières, 127.00.
Rodolphe Hamel vs Wilfrid Morlu, Trois-Rivières, $8.60.
Rodolphe Hamel vs Jos. Brouillet Trois-Rivières, $86.00.
J. Arthur Bourassa vs Ernile Gaudette, Shawinigan, Falls,

$44,49.
J. Arthur Bourassa vs Théophile Noei, Shawinigan Faîls,

$58.22.
Antonio Desrulsseaux vs Orner Fortier, Trois-Rivières, $14.13.
Antonio Deoruisseaux vs Joseph Lacerte; Trois-Rivières, $4.92.
Antonio Deeruiuseaux vs Houri Bolavert, Trois-Rivières,

Polycappe .Lambert vs John Gossellir, Trois-Rivières, 13.20.

Renseigne ments de SIierbr ooke
ENREDGISTREMENT AU BUREAU D'ENREGISTREMENT

DE LA DIVISION DE SHERBROOKE

pendant la semaine finissant le 8 janvier 1921.

ACTES DE VENTE
N. N. Valley à Antonio Parls, lot 899-42 quartier Est. Prix'

1.00 payé.
A. C. Bissell et al. à François Bedrgeron, I/O o 34 rod

Prix $864, payée. .lt6,Orod
Victor et Wiltifd Côté à Ferdinand Côté, lots 729-160, 161,

162, 168, 164, 165, 166, 167, 168, 169, 170, 171, 172, 188,
189, 190, 191, 192, 193, 194, 195, 196 quartier Est prix
$1.00 payé.

W. D. Parent et ai. à Rév. J. A. Parent, %~ indivise du lot 329
quartier Nord. Prix $600 payés.

Codère fils Limitée à Rodolphe .Lçngls, Ipta 1639-82 et 83
quartier Sud. Prix *2,400'pays'.

HYPOTHIDQUES

Ferdinand Côté à Alphonse Lacroix pour $1,000, aikectant
lots 729-160, 141, 162, 163, 164, 165, 166, 167,' 168, 169, 17f0,
171, 172, 188, 189, 190, 191, 192, 193, 194, 195, 196 quartier
Est

Succession Clafk Gordon à Succession .1. S. Mitchell pour-
$5,000 affectant partie lots 1242-1 et 2 quartier Sud.

Réer. J. A. Parent à Ignace Croteau pour $2,000 affectant lot
329 quartier Nord.

ACTES ENREGISTRES AtT tt1CEAU DýENREGIilTRPËi~(NT
DWARTILABASKA

du 20 au 26 déceiabre 1920.
IYARTIHABA8KA.

Résliation de ventes par La Cie de Machinerie de Warwick
et ai, %/ nie. 71, Warwick.

Obligation Omer. Ailaire et al. à Honoré Luneau, -185 et. 18&,
Steý-Hélène, $1,300. ýý11

Vente-Jacob Lefebvre à Wlllie Luneau et al, 372 Bto-Hé1êns%
$160, payées.

Vente-Robert LIatulippe &.,.A]phons» Fréchette,ý 91. .et .74,
*Princevilie, $6,000, 12,000 a/c.

Vente-Alphonse Fréchette ..à iPhilai Latulippe, 248 et 'p.o.
250, Princeville. $?,0M0 44,000 a/c. ',&.

Vente à réméré-Antoulo .Bbsault à -Gesrmn St-Pierre,. po.
411 et 412, Bulatrode, $1,300. . , - .: ;

Obligation-Edmond -Langli 'à!, "Mme M., Bels6mirei Biaiso
656, Warwick, $1,000., . 1 ... .;..1.

Hypothèque-J. R. Hamel à Klrouac &Fils, 109r-11%~ War-
. wlck, $4,000. 1 :... . .? * .: .. . , .

Vente-Albert Pratte à Joseph Vincenit, p. 308 et p. .309,
Balîtrode, $2,760,. payées. ._ t . 1 i >.

Vente-Josepeh Vincent à WlHle Massé, p.; 380, Bulatrode,
$100, payées...... *.

DÛ e7 Â U .3 1 .DEdEM1ýà E120

garlage-Arthu'r Taibot t'Mmi Célanire Cldutier s i4-
tion de biens. . .

Testament-Mme MaÏie, Cqurt4p,à, .4o1ph, Pothier, % ind. 15,
Ste-Victoire.

Obligaton-Arthur RIMPd Emile RIý;ar4e 471,, ]iaqtFee,.

Marlagý,-Adélrd Blanchet et meE a eh4].Mn
paration de biens., m maBetlue ê

Vente--4thanaoe Gagn à' NapoIéon, d4gMn 56tP."*q_
155, St-Pul,;$A00, î,o ac

Testament--Onéslrne Lallier à M MayL4'g1 ,ZÀ,p
Paul et Sé, 37 'et 88, di 88, f3tlosqph d vs

DU 3 AU 8 JANVIER 1921

Ma'rageUzéicHoule à Mlle Rosa ýChampoux,. séparation
1 deb lenaî ., * ..... ; i:1. . - 't ;.ý

Testament-Léon Hébert b, Mme, Deiphine Dfflets, -p. .193,
U9rtoneetc.. . - . . . ý f . .: :..' 1

Vente-Michel Bergeron, à Aimé Bergeron, p. 1 et S, Saint-

.du 10 o.5Jn~t.91

Trst.rnenL-Xmre Cliariase J.edl adre à GrgaChioinard,
ind. p. 53, st-pZa.l.. : 1

Vente-Mlexandre ,Glropx,à Ernile Giroux, P. 26ZIet autros,
ltingwick, .050'-$00''ea/c

Vente7-ffexapdre-Giroux à IKéIiê Giroux, 203.e uts

Vente-Faida Biron à Joseph epén"erd, p. 246m et 246, m.
Artiâskavile, $200,-.payées.

Vec-nte-West Ohiey à AaIbwt Martîn, 845 et.846,, T1igwJk
$1000.-1400;* a/.

Vente-West 011n" à Pbiilippe_]u&,!,Ti k gp

Vente-Fer-dund P;ortiràAdlMBofs 31 ià,.4 Pt.
25, 'Ste-Hfélèfie $30.$5.ac

Vente-Clovis. Parii,à Joseph u'1, p. 128, t-é' n,$0.

Licitatlon-Mne .Gilberte Vervilie, et ai. à.Ferdlnaa'd eati4
439, Warwïick, $690O,-p500. a/c.

Vente-Erneet Frà9hýtte à Mfe real,770 e 77.
Tlngwick *0.paés

Vent*-Mme. Rosle Roberge à )Ie Hortense Brqnelle, .112.
et 113, Arthabssllle, $1500é.--$200. a/c,

Vente-'Victorien Loibelle à Ephrem Lèmlet'tz, fils, '3 P. 246,.
Arthàbaakavlle, $375.--payéea.

Obligatioxi-Calixte Constantineau à Philémon Descoteaux..p. 447 et 448. Bulitrodi, $600.
Vente-4. N. Boladiair à Wilfrld Pépin, p. 15o et autres,

Stanfold, $300.--payéee.
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En lervant aux annonrmn ai voue R»ntlonnem le uprix C«»uja" vous vous BUmm un niSileUf mevIo

Lapprovisionnement de lait oula famille
est entre vos mains M. l'Épicier.

La pbitéCarn~ation fait connaltre au public les avantages qu'il
y a à.epoe le lait évaporé et à l'acheter chez vous-de Laitier
Moderne.

L'occasion de profiter de la demande croissante de Lait Carnation
ne devrait Pas être négligée.

Joignez votre magasin à cette campagne - dites à vos clients que vous avez -en
stock le LiIt Carnation - exposes les bottes et les tableaux-annonces mur votre comp-
toir.

Le matell de publicité Carnation est gratuit. Demandes à notre représentant ou
écrivez pour avoir un des articles suivants:

Suggestions pour aménagement de vitrine - Carton géant Carnation - Dkocupd
de comptoir - Etagère à comptoir - Livre de recettes - Histoire de Carnation -
Banderolles ou pancartes Carnation.

Adreua.-CMAINTION NILI PEODUCTF3 CO, LlilIted, Allmer, Ontalo.
Rappelez-vous que v'otre fouriaa.ur de gros peut vous approv<ulonner.

Lait Carnatieon
"De vaches bien nourries L'iliquet est rouge et blanche.

LdISTE DE PRIX AUX MARCHANS
DU TABAC

J. W. BOISV IERT
ST-BONIACE, P. Q.

(15 décembre 1920)

No 25, en paquets de 1 lb.. --... $0.62 la lb.
No 30e 44 1lb. et 2 lb. 0.65 di

NO 30, 6 1/6 ILb.... .. 0.75 d
No 35, d 1 lb. et 1/ lb. 0.67 ce
No 40, d 1L bet 12 L 0.75 de
No 40p, d 1/7 lb. .. ... 0 i
No 40, s 1/12 lb.. .. 1.00 e
No 50, de 1lb. et Y2 L 0.80 ce
No 50, f 1/8 lb. .. . . .0.97 d
No 60e ce 1lb. et /2 b. 0.85 "

No 60 , 44 1/9 lb. .. . ., 1.05
NO 80, 1, Y2et/à, lb. 1.00 "

No 80, 1/5, 1/10 lb. 1.15
No 100, 1, 1 2 et 14 lb. 1.10 8
NO 100, 1/5, 1/11 'lb. 1.20

Mloins 10% d'escompte.
NET 30 JOURS.

Marchandise L. o. b. - ST-BONIFACEO

La farine préparé de Brodie XXX mUts.
fera votre clientèle et lIui donnera en même

<~msla meileure valeur pour la moindre dé.

Brodie & Harvie, Limited
14 Rue Dleury, MontraL.

Agents de vente:
J. IL Renaud & Cie lut., Qu&ue
Chadwick & Co., 34 Duke St., Toront.
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]BISCUITS
Aujourd'hui, les bisouits sont plus populkires qui jamais,

et il vous sera plus avantageux et profitable de tenir tou-
jours en mains un bon assortiment de noi lignes.\

Nous atti'rons spécialement votre attention sur la qualitéJ P R
de nos BISCUITS "SODA" qui font plus que de fournir M R
une SATISFACTION ORDINAIRE, et Il sera avantageux
pour tous les marchands qui vendent des articles de bonne
qualit6, de tenir nos lignes.

Nous faisons des affaires dans la Province de Quibia
depuis trente-cinq ans et nous avons aquis la réputation
de fournir des produits qui donnent stactiatl. Tom. les moremix de savon à bedlsg

Nous ne cherchons pas à faire der lignes bon marché, ont plus ou moins la umem. apparence, mals il
nous vendons des produits de qualité à des prix raison- dilfféuet entièrement quant à la qualité et à la
nables. y~~i

Nos voyageurs visitent tous les endroits de la Province 1."U PIE 's a ur io uu
et si nous n'avons pas encore l'avantage de vous compter U RS netp aurchuqý
parmi nos clients, adressz-noua une carte et -notre voya- bon Savon Sold.-iI n'est pas surchargé diln-
geur se fera un plaisir de vous voir avec une ligne complèite géln8Iuie orl ar oatepu

d'GchntiIonsgros. C'est la "meilleure valeur en fait de vrai
Votre ptock ne saurait étre complet, el vous ni tenez pas savon".

un bon assortiment de non principales lignes de BISCUITS.

DEMANDEZ NOTRE LISTE DE PRIX

THE MONTREAL BISCUIT CO. N'acceptez pas de contrefagons.

aunfactulets de Biscuits et Oonflsdue (1)
MONTRAL The et Croix Soap Mfg. CO.

'LE CLIENT DOIT ETRE-SUR SES GARDES"P
C'était là l'ancienne faÇon de faire des affai es; et vous la rencontrez encore parfois aujourd'hui. Elle vous

place sur la défensive on vous obligeant à vous mettre en garde pour qu'on ne vous vende pas des mélanges Infé
rieurs.

La méthode actuelle et le Service "WlIUILL sont exactement l'oppos6. Nous pouvons soutenir nos dé-
clarations soit par écrit, soit verbalement. Nous garantissons notre produit e t nous le distinguons des autres
par notre miarque de commerce déposée, Marque "'WINDMILL'-.

Nous tenons à faire ressortir ce fat car évidemment les grandes ventes de

ME.LASSE,.4 SUER

BARBADE fWAdNCY UPR

oMaqu de comer déposée) ._ ____

ont fait dégonfler les voiles de certains vendeurs qui eszayent de pousser la vente des mélasses mélangées de
basse qualité. Cela les choque de voir "WINDMILL" rempore! les affaires.

Les seuls ponts qui' vous Intéressent, comme détaillant, sont les quatre faits suivants:
pREMIEREMENT-La mélasse Barbade "INDMILL" contient tout le sucre qui était dans la canne, concentré en

sirop le plus pur.
DEUXIMEMEffNT-Nous garantissons "rWINMILL" comme une mélasse Barbade absolument pure et de la *plus

haute qualité. %
TRtOISIEMEMENT-Nos3 prix sont avantageux pour vous.
QUATRIEMEMENT-Elle est largement annoncée.

Pure Cane. Molasses Cos, of Canada, Llmrlteqd
ST. JOHN, N. ]B. MONTRATL, P. Q.

En écrvat aux annnosi vous "«msn le us'prix Couraet" vous vous assras un meIleu iesk.

1
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Une Autre tirande Augmentation
Le décompte final pour
1920 montre les ventes de

AVEC UN SURPLUS DE

1,495,236 livres
sur 1919. Soit une augmentation de près d'un million et demi de livres de thé ou
quinze mille caisses, et ceci après une augmentation en 1919 de 1,536,789 livres
sur 1918.

Il a fallu dix ans de dur travail et de confiance inébranlable dans la bonne
qualité pour porter nos ventes au chiffre de l'augmentation d'une année, car ce
n'est guère qu'en 1901 que nos ventes de toute l'année ont égalé notre augmen-
tation de 1919 ou de 1920.

Nous croyons avoir reçu en retour presque tout le thé à 70 cents que nous
avons remboursé au commerce, à la suite de la réduction à 55 cents la livre de
notre étiquette brune, et cette quantité a été déduite avant d'arriver au chiffre de
l'augmentation ci-dessus.

Notre principe pour 1921 est le même que nous avons eu depuis vingt neuf
ans "QUALITE D'ABORD".

8af aea oMtpanig of GaMada, £imiteâ

LE PRM COURANT, vendredi 21 .ianvier 1921VOL XXXIv-No 8



Les'SoupéBs de CLARK
faites en Canada
par une Compagnie
purement Canadienne

sont sans aucun doute les meilleures soupes offertes aujourd'hui sur le marché canadien.

Elles sont préparées avec les meilleurs ingrédients, sont -fortement condensées et
vous en avez 13 sortes à choisir.

N'OUBLIEZ PAS QUE SIVOUS ACHETEZ'DES PRODUITS DE LARK, VOUS
OBTENEZ, VOUS AUSS BIEN QUE VOTRE CLIEN, LA PLINE VALEUR POUR

CHACUN DE VOS DOLLARS CANADIENS.

W. CLARK, LIMITED
Montréal

RECOMMANDEZ LE
"6co)w

SODA

B3RAND"1
A LA MENAGERE

que ce soit une ménagère depuis nombre de
lunes ou de quelques lunes seulèmmnt, elue
&1qr6cler% la qualité iable absolue de ce

fameux soda. Il est pur, de grande force et
est le grand favori dus cuisiniftes partout

-Votre mardiand-de gros en a.

Church & Dwijght

Mmachrs-------MONTREAL

miMi iiwl i U m l I Courant", vous vousa mure un meieur "M"lo.

Nous offrons pour li-
vraison Immédiate les
marchandises suivan-
tes:
Poivre Noir -Poivre Blanc
Poivre Romg Gingemb!!

C4ale en branche et moulue
Clou d& Gfra<le Thym
AUQSe (Piments) Serrwe
WMce de covlon MNuthe

Muscaide Evmics
Boax pour Ot.
Moutarde "Du)tffy"

fi fiDcLilam"
Graine de Lin, Milet (Cama" Sued).

(as Thés, etc., etc.
PRIX SPECIAUX FOUR

de Je DUFFY & CIE
117 RUE ST-PÂUL OUEST.. - MONTREAL

Manufacturlers de la Poudre à Fit.

COOK'S FAVORITE

vol. XXXIV-No 8'L'J"M PRIX COURANT, vendredf2l janvier 1921
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Le peintre Luxeberry dit:,
"La vente du vernis est chose facile pour le commis dlîu magasin de

peinture lorsque l'étiquette est le seul argument de vente nécessaire. Je
pense souvent à cela lorsque je vols combien peu d'effort Il faut au ven.
deur pour vendre les Finis de Berry Brothers - ceux-là mémes que p'ai
employés toute mafvie, comme l'a fait mou père avant moL"

Le Vernis à plancher granit liquide, l"Emal blanc luzeberry, les Finis
à bois et Finis à mur Luxeberry, le Fini teinture Berrycraft, etc., sent au
nombre des produits Berry qui ont été courants dans le commerce de four.
nitures pour peintre.depuis pins de soixante ans.

Worldsa Largest. Makers
arnishes and Paint Specialties

WALKERVILLE, ONTARIO.

29 Rue Latour, - MONTREAL

En dorivant aux annonceurs, si voue mentionnez la -Pi Cowrant", vous vous assure« un meilleur service.

-IF
Bourrures de Collier

"Une «once de prévention vaut une livre de Remède"
r n' ES colliers mal ajustés et des bourrures Inférieures ont mis

'bien des chevaux sur la liste des malades avec des écor.
chures et des meurtrissures.

Un cheval est un actif aussi longtemps qu'il est capable
de faire sa part de travail. Un cheval à l'écurie, qui mange du
grain et du fourrage coûâtant cher, est une charge.

LES BOURRURES DE COLIER "$TAPATCO"P
Brevet Am6ricain, ler d6cembre 1914. Brevet Canadien, O avil i.

Conservent les chevaux en bon état.
Elles sont largement employées par les fermiers qui comn-

prennent que l'efficacité des attelatres dépend entièrement de
l'ajustement et du confort des molliers.

Ecrivez pour avoir le catalogue,

The American Pad & Textile Co.
CHATHAM, ONTARIO.

Vol. X=-No 8 LE PRIX COURANT, vendredi 21 janvier 1921
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Les Outils de Bùcherons
de Pink

les outils Etalons dans toutes les provin-
eu du Domidnion, on Nouvelle-Zélanc':?,
Australie, etc.

Noua manufacturons toutes sortes d'outlk
de bûcheron - Légers et de Bonne Duré.

TELEPH. LONGUE DISTANCE No 87

Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendus dans tout le Dominion par tous
lesaMarchands de ferronnerie en gros et
on détail.

THE

THOSa PINK COw, Limited
liuat" rwmOUTIS DE IJIIOI

PE MBROOKE (ONTARIO) FABRIQUES AU CANADA

LA FORCE D'UNE HACHE
RESIDE DANS SON MANCHE.

STILL
vous procure un outil de travail plu solide car
lu MANlCHES DE STILL sont faite avec la.
Meilleurs des bois omenalms.

La vente des
Manches de Stili

surpasse de beaucoup celle des autres marqus

Il y a une raison.
Mlanches de hache, de pic, de masse et de mar-
ta. Manches Cuit Hock and Peavie.
Cela paie de vendre les Stil

J. Ml. STILL MFG. CO.,
-ST-THOMAS - ONTARIO

Cestmaintenant le moment
de la demande

d'une protection pour le radiateur. Du milliers dMa
toinotillistea d'hiver ont bemolu de protéger leu
radiateur*. L'expérience leur a, appris que diff6ri
est extrêmement désastreux.

Faites entrer de bonne heure vos
commandes, de

Liquide Anti-gelée de'

JUe commnde Immédiate vous mettra en Ugi
pour la demande annuelle de Ramsay. Cela voi
paiera joliment car cest exactement le produit qu
faut pour la marché qui s'ouvre.

Pour répondre à toute demande fIous votre cm
trioS, ordonnes ont envoi que nou'avont en mam i

M% n'attend que votre adresse.

A. RAMSAY & SON COMPANY
Fabricants Canadiens de Peintures et Vernis depuis x84

Montréal, Toronto, Winnipeg, Vanomive

En loulvam aux annenoeurs, la vous menuemn le aiX Oont», vou Vouasw u n tm eileur srvic.
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Pensez à Votre Salle a l'Huile
Songez aux nombreuses minutes que -vous perdez dans une journée à manipu-

ler de la gazoline et de l'huile, minutes que vous pourriez sauver par l'emploi d'un
équipement moderne.

Chaque vente que vous faites vous donne-t-elle un profit ou vos profits s'en
vont-ils petit à petit à cause d'une mesure trop forte, de l'huile renversée ou perdue
par le coulage, l'évaporation et trop de temps passé à la manutention?

Une Pompe

POUR L'EMMAGASINAGE DE L'HUILE
mettra votre commerce d'huile sur une base pro-
fitable. Elle est à l'épreuve du coulage et de l'éva-
poration; elle est précise, commode, absolument
propre, jolie et elle sauve beaucoup de temps. Elle
vous permettra de vendre plus d'huile avec moins
de travail. Pas de porte d'aucune sorte. Pas
d'odeur.
Permettez-nous de vous envoyer notre littérature

prouvant nos dires.

S F. BOWSER Company, Ltd.
66-68 Frazer Ave., Toronto Fig. 241. Pom-

Fig. 19. pe I gazoline
Equipement pour Bureaux de ventes dans tous les centres. "Sentinelle

pétrole. Représentants partout. Rouge".

"EASIFIRST
le paquet qui se déplace 1

Lorsque vous spécifiez le Shortening Easifirst, vous êtes
certain qu'il ne restera pas longtemps sur vos rayons. Easi-
first est le paquet qui se déplace - il déplace aussi les béné-
fices vers vous.

Et mieux que cela, la qualité d'Easifirst fait des clients
satisfaits, des clients qui reviennent en demander encore.

Prenez cette ligne profitable. Donnez un ordre mainte-
nant.

Téléphone: Junction 3400

TORONTO
--o Ouest

-En écrivant aux annonceurs, si vous mentaonnez le "Prix Courant". vous vous assurer un melleur servie.

Vol. XXXIV-No 8 LE"PRIX COURANT, vendredi 21 .ianvier 1921
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»A XQUE PRO VINVOI'AL
DU CANADA

CAM"TA AUNý.-...............S SSf.. ..
CAMÂTL AIE ETr VRPIus.........dOW

110 nuUuta dpio.ftPovincu do QuIbn. Onteio. Nouveau-
SraaIàoket &. III. l Prim.e-mou"al

CONSEL DA3IIT.fO
Pilidet: Enerible tr uOaMim*i LiPET» o. d lai

M"ao L&pott.MUia uwth, a4Mi»uS du SBt
Pomou moeralt.

Vi..-Prdtgnt: W.-P. CAltOLUT.
,Vto.-Prdddeatt TANOEUDU D5BVUU. aIlaliuer lab

et the Wood& vUhlag Ce.. tmite
Wr. 0.-IL.9DOOtH. présidet de la oc8sm1B Uvio Omo

noa ,?RIouOUGÂRU17 .L -Imit die Poglol.
tu'g coman.itlaetiU de Quib*o. 1olhmt de la CI. do

O. IJUE. db,.teui gugui OrMit roerl Veorno

PréEut Fheurweir ut, XANDEU LAOSTE Oj.. o
Jufé .0 é.et deta cour du 11*e de Ualo.

Vice-Pu'dddîtt Ubocori1ble N. PlnOVUU. N. intotro rn
porteifeuille.. dame le utn.mnt d.' quilbMo. admlniatrato-uu

'1060tmfi lJgbt. Hoît et Poeu C@omoldatol
M. L4.h OLLAN». pyésident de la Cie de Papier MU"aa

MTune Me BIMNTIU.
Di. t-ain11-L

p UoetalIL I I&BOtsr o

in. %J.*. swa
cher 'Uureau .Cr~ta.

Aiudu repr6motaat les Aotlombaafr
'AZ DamATuAu. Moseai. IL 5.-A. IAUUM OuSb@.

No..U-us vendons les articles q

Eddypour vous
Comme queêstion, de fait votre stock d'allumettes Eddy
est vendu avant d'arriver sur vos rayons.

Une publicité constante au consommateur donne ce
résultat. Dans n'importe quelle localité du Canada le nom
"Eddy" est considéré comme une garantie. de ce qu'il y
a de mieux en fait d'allumettes.

Les uskenslles en fibre durcie d'Eddy sont égale-
ment de bonne vente. Légers, durables et hygiéniqu *es,
es ustensiles sont de beaucoup supérieurs aux anciens
articles en bois ou en métal. fla sont populaires à juste
titre partout où ils sont introduits.

«Ayez toujours. on main, un-bon stock -'de ceu deux
lignes d'Eddy.

The E. B. Eddy Co, Limited, Hull. -Canada.

E 6ouiv nt ux ennono.uu' sie vou mutionn le "Prix CMuuant, vou va" u ie un moelles. oetlo
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60 ANS. DE SERVICES
au Conuerce, à IIutrle et à rEparPe.
La onlaim de q=ag. Fauguotd« omw1aa de me ho
miueus t poemlo e à.o s i dmei.
flessidor 9kusair. au di9ti e olobus hleur
dock basé k$muuet de ** Ia" Me £**111111 diie d

Mou sSfflusi crée plaisir lui comptes du umum. ciboi@
et cnmuerças qui app wMorot ho vmataaue ftabd de

La plus vieille Banque CuadimeFT»uiçae,'
LA BANQUE NATIONALE

-Pèee.n tMG-
SUREAU CETRALs QUEBUC, QUI.
310 eScous et Agum M coita.

Awtf: plu de oumSaWO
CORRESPONDANT DAM MU IMDE RfE.

FEUTRE ET. PAPIER
N'IxOM! QuELLE. Q1JAI

bier et lk Tipisee. Produite de G@nuR. Papier
à Tapisser et à term, Paploe- dbaDhge
Bruli et Mainille, Toitux"g Mu .outmloue
'Tayoriten it, -caitic1

FaiwIemte du h4utre Goiuiremn
.. BLACK DIAMOND"

ALEX. MCARTRU & (30.9 iia
Buraux et E.frepts a ru ZOM11 NONTEMUL
Manufaure de Woutre pour Toitur:

Rues More« et Foru7th, MONTREAL
Moulin à Papier: - OLIN'r P. Q.
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ASSEMBLEE ANNUELLE
des AMTONNAIRES de la

BANQUE D'HOCHELAGA

La quarantesiième assemblée
annuelle des actionnaires de la Ban-
que d'Hochelaga a sa lieu samedi
dernier, le quinz courun4 et noS
lecteurs trouveront dan une autre
page le bilan de la Banque et le
rapport prSente aux actonnanies.

U~ Bhanque a réal" des progrés
considérables dans le cours de P'an-
née. Les dépàte dépargne ont aug'.

ýmenté dans le cours de l'année de
$9,000,000,000, et le total de. dé-
pôts s'élève à *56,276,830; l'actif
inimédiatament réalisable s'élève u
total de $29,815,275- sans teniri
comzpte de $2,408,228 - représe-
tant des prêts à court termes à dua
corporations municipals et so"~-
res; les prêts coumata s'élèvent à
$40,508,753, Undquant que la Ban-
que:. tout en maintenat une rooi-
tion financière trè» forte, a contri-
bué largement à aidr l'çgricultu-
re, l'ind'rwtrie et le commerc. L'a-
tif totalde l'aBanque, qui s'ilevait
à $84,515,873, en 1915, s diiffre
aujourd'hui à $76,693,920, ayant
plus q'e doublé dan le cours dus
cinq diermêres ann6es.

Dans le cours de 1920 'la Ban-
que a ouvert onze succurslea

Le rapport se termne lar les xe-
marques, suivants:

:"Notre paye est jeune, il Possède
au abondance dm es hmes naturel-
les inexploitées qui n'attendent que
le trayaiS et les capitaux pour êr
mises3 e s lurj. Le prmm, qu
s'inip aux, Canadiens de toulte
les races et de toutes les claffles doit
être de troaailer énergiquement et
'augmenter le rendement de l'eur

ainon seulement danms le but
efaire'face aux charge publiques,

on seuileumtU pour r6auirre le court
ela vie,ï muais %dditionnellement
nl d'accumuler jet ressources né-

.re au développement de leur
pays.

Les Direrteuze de la Banque ont
6Mè réélua et le conseil d'adminio-
tration sÈe copose de MM. J. A.
Valllncut, président ; Hon. F.
b. Bélque, vice.'présidemut; Hon J.
Md. Wihon, A. Turcotte, E. H. Iig-
xny, A.A rocqe etE'. W.Bon-
Ber.

L'ASSEMBLEE ANNUELLE
DE LA BANQUE ROYALE

l'asemblée annuelle de la Royal
Bank of Canada qui a eu lieu la
semaine dernière'-a révélé que l'an-

nequi -dent da s'écouler a été l'une
des plue proqpères dans l'histoire
dé cette institution et a donné lieu
à d'int,éresantes déclarations lai-
tes par Sir Herbert Holt,' le pré-
sidet de la b~anque et M. Edson L
Pesse, vioe-résident et directeur-
gérant.

Sir Herbert Holt a fait une al-
luusion opgiale à la situation dans
laquelle ne trouve actuellement le
0anada et aux perspectives POUr
l'avenir. «'La position du Oauada,
a-t-il dit est des plus eolidee, et
Trous pogvons nous estimer heureux
de qivre dasun paye coune celui-
ci. Aucun autre pays n'a pu éohap-
per aux effets de l'après-guerre et
le mnonde entier est en proie aux
tieuwlu et Mux désordres.

Au Canada nous n'avons rien de
tout ceàl Nos récoltes sont les phis~
riches que noue ayons jamais eues,
les dép8ts dans les banques ont dou-
blé depuis .1913, la -plupart des
marchands ont misde. côté d'aeoez
fortes sommes d'argent Pour pou-
voir traverser sans encombre des
priodea un peu difficiles.

Il y a moine de sans-travail ici
que dans les autres pays, et nous
n'avons à enregistrer qu'un très Pe-
tit nionbre de faillites comuparati-
vemnent aux Etat&-unis.
-D'un outre côté la nationalisa-
tion ams systèmes de transport par
voie ferrée a pris de l'extension
maie, am$ que le public en Sre
aucun bénéfice tanit au point de vue
de l'aioomodation que du prix des
Passages, a ajouté le président de
la banque Royale l'exploitation de
notre réseau de chemins de fer na-
tionaux durant les derniers douze
mois n'a donné que due pertes qui
absorberont procbablement plue que
lemontant perçu durant l'année
en tanes sur l'exédent des profits
et sur le revenu. A moins que le
gouvernement ne trouve mne
tiode xltation plus efficace
que ele emiployée dans les autres
pays les contribuables canadiens
s'sperevront que leurs chemins de
fer et leur flotte leur cofitent Plus
cher que toutes leq pensions et au-
tres héritages de la guerre combi-

faisant illusion à la ouserip-
tion &e $250,000 faite pair 'la ban-
que 'Royale au fonds de campagne

-M. 'UIatel Sci,8r Herbert

dit être certain d'avance que cette
décision rencontrera l'approbatiom
de tous les actionnaires de la ban-
que. -

Le président a aumi M mee te-
'Vue assez étendue de la Aituâticla
qui existe actuellement à C24,oà
la banque possède de gros Intérêts,
ct a déclaré que malgré une baiss
subite dans le prix du son, la
récolte de Cuba cette année avait,
rapport6 plus de 8700,000,000, fft
que leu aiffaires de lamuela!d
la banque dans cette Ils étaient des
plus; Prospères. O

M. Eýdeon-Ià Pae% vioe.pr&l-ý
dent et directeur-gérant <le WÎ Ban-'
que Royale a ensuite présenté son
rapport qui a trait d'une façQn ie
ciale aux affaires de cet iàettu-'
tion e'n rapport a;vec le ëoq.morS e
d'importation et d'e fl«rtation.ý
"'Malgrg les conditiono gééae--
ment peu satisfaiesntoi du comp.
inerce international, de n
minution du pouvoir 4'achat et à.
une dépréciation de.hgs 0 étra-
gers, dit-il, noue avons t&t roi-
&one d'être satisfaits des,.rémlte
obtenus dmn les paye où.-nous som-
mes repréetés.

"Nos succursales de l'AMkriqu
du sud progresment constamn.etg
nous y avone fait, cette mnnkej lm
trèa bon -chiffre d'affaires. De fait,
toutes nos succursales étrangères
ont ean8 exception donné des réëul-
tats satisfaisante, et je profite de
l'occasion pour me déclarer en fa,-
veur d'en installer partout où noua
le pourrons, plutôt que de' faire des
affaire§~ par l'entremisee dautres
banques sur lesquelles nous 'eer
çon saucun contr8le.» -- ,ý

M. -Pease a donné, à ce sujet., Iga
chiffres dea prêts et des dëpôta
étrangers qui se lisent conrnfmit:
dépôts, $164>000,000; Prêto, $102,-
000,000.

Pa-rlant des relations qui existent
entre le Canada et les Etata-Unis,
le viceqiréuident de la Banque.
Royale.dit que le caractère de no-
tre commerce étranger a. chaýngé
subitement l'année fermini9 li'80
novembre 1920. acut'É ub a-
lance edverg se de 56*0OÙUoM a
lieu d'une balance favorable de
$330,000,000 pour l'exercice pré,-
cédent. "Ml n'est damc Ma surpre-
nant, dit-il, que le taux du chan1ge
sur l'argent canadien ait nubi une
dépréciation. Te Peul Tomédbi à la
,situation, je le répète, serait mne

d'articles Cjud me son pe C-el&

ment essentitle et une augmenta-.
tion dès eéi*ort4tiOn.',
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Assurances et Cartes d'Affaires
1810 -_ lm

AUGUSTE COUILLARD
UMTATMUE Du

Vuamdee FauW@rW Vera
Up&daMwt rouia de te""e serte.

IU-117 FI. StIra ma s
Voum. 18 ed a»Es I-Amable Moutrial

OeMMe uoëvoyagfeur. ne peuvent viii-
ter toute la province danae i. mémée mot%
il West pas »mdare d'attendre leur
visite peu noua envoyer vos commande.

Teuta les ommandés reques par malle
un par t4l4phene. main Mt auront eom-
âne toujouMs notre meilleure attention.

Il soua toma toujours plaisir. sur votre
dsmande. de vous ooter leu meilleurs
pria de marchE.

P. A. GAGNON, C.A.
oournux. ucuxcx

, aim de q.bee

Auwanoe Mont-Royal
- -dmàb(«m

r» v Stjua, lntedWs
l'u. -B. Rainvillh, Pr6nidmt,

P.-J. Perrin, Girant gluiraL

Arthur Brodeur
"'AUX GAZECUSES

troc Ersu Obampagne Kola
Glinger AMe Cidre de Pomn
L*amm ler a Mfraes
Oroas 80"da a
Chenu coum OMMng
cidre Champage apaon. Mte.
35 ru Fronac. 22=0,1011.1.

e veses ee W fle&I~

-aur -an TOOUEL

P. Poulla b C11, LW*td
*inc MAGU ON11OUES11,

GARÀND. TERROUX' & CIE
nuemai et coues.

dB ru Notm.DaU 0. NlentYaL

L-R. MONTBRIAND

M rue It-Audré, * NONMEAI

I

Exigez cet
Marque

Pour avoir ce qu'il y
a de mieux en fait de

Saucisses au porc frais
Frankfurt

Jambon Pressé
Saucissons de Boulogne

Saucissons Spéciaux
Régulier et à l'i

COTE & LAPOUNT Nnr.
287 rue Adam, IISN UTE

HO0T EL .VI1C TORI 1A

C<flU U PALlIE
"*tu ou%. b.,WMo E

vur Jour.

LES MECIIES (DRILLS)

M]ORROW
sont faites 'en Canada avec de l'acier an-

-lii et sont absolument recommandables.

"'Plus de trous avec moins de«
repassage".

John Morrow Screw & Nut Co., Ltd
489 Rue St-Paul Ouest, T~i .Main 8414

.MONTREAL, P. Q.

Usines à. INGERSOLL CANADA

gesye d'abord chez votro fourneur de gros.

Eredvea pour avoir notre échielle des équivalente éoI-
«~a. MU vous -sera utile dam votre atelier.

~AIA1IDI-SOLIP- ERO2M

AWCTAUX MttVlSSOGCflO

u~s ASUM~JRS.

Nova Sootia Steel & oaI cou
um

EAJ«IUVACTUe M RU

IOTOLES DIACIR JumuA U5 pmae &e hum

LCIIU, IEUX DER CHAR DU CEMIN DM

Grosm flom de lporgoun S4a
Mines de zoé - Wabsaa, 2tesvuss,. 11M10e0 de db.h..

à 1104hm ree et Atelers we àbeg ibNe.
t bgw.NE

Dures Prlmelgal NOW Glaupw (NmUs

en IoeIyp tu enllsOmw% el wou wm9çms, lei on" ou osasr u ebsM
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fÂSSURÂANCESf

UN NOUVEAU MODE D'ASSURANCE POUR
LES COMMERÇANTS

M. Moïse Lapointe, secrétaire de l'Association des
marchande-détaillants, est revenu récemment d'un voyage
à Québec, dans l'intéret des affaires de cette organisation.
Durant son séjour dans la vieille capitale, M. Lapointe a
assisté à une assemblée de la succursale locale de l'Asso-
ciation au cours de laquelle a été discuté le projet d'élar-
gir le champ d'action de cette succursale en groupant sous
son égide toutes les villes situées aux environs de Québec.
"Oe projet, nous a dit M. Lapointe, est très bien vu et
nombre de marchands y ont déjà donné leur adhésion."

Le secrétaire de l'Association des marhands-d4tail-
lants nous a aussi annoncé que cette semaine aurait lieu
à Sherbrooke, une grande assemblée pour l'organisation
d'une nouvelle succursale pour les Cantons de l'Est.

Il est de plus question en ce moment, chez les mar-
chands-détaillants d'un nouveau mode d'assurance contre
l'incendie, qui permettrait aux commerçants de percevoir
à la fin de chaque année un dividende sur le montant des
primes qu'ils auront versées; la compagnie qui a inau-
guré ce système a payé durant les dix dernières années
des dividendes variant entre 25 et 35%, et est bien connue
dans l'Est du Canada.

A son retour à Sherbrooke, M. Iapointe aura une
entrevue avec les représentants de l'Association des Ma-
nufacturiers pour discuter avec eux les mesures à prendre

pour empêcher la vente directe du marchand de gros ou du
manufacturier au consommateur, qui ee fait actuellement
sur une grande échelle, et cause un tort considérable aux
marchands-détaillants. M. Lapointe espère qu'une entente
pourra être conclue à ce sujet.

o

MESURES A PRENDRE POUR EVITER
LES INCENDIES

"Quels sont les principaux moyens de prévention des
incendies", tel est l'intéressant sujet qui a été traité l'autre
soir d'une façon très précise par M. G. H. Greenfield, de-
vant les membres de l"Engineering Institute of Canada".

"Si l'on faisait une revue des divers incendies enre-
gistrés dans cette ville, par exemple, depuis quelques mois,
dit M. Greenfield, l'on constaterait que dans la plupart
des cas, deux conclusions uniques nous amènent à en dé-
couvrir'la cause. Ainsi, l'on remarquera que souvent, à
l'endroit, dans la pièce même où le feu s'est déclaré, il se
trouvait une certaine quantité de marchandises ou de ma-
tériel inflaumable, et facile à consumer, et, en d'autres

occasions, l'on s'apercevra que les flamimes se sont propa-
gées rapidement, grâce aux mauvais état des enduits ou
autres matériaux qui ont servi à la construction de l'édi-
fice.

En un mot, il arrive fréquemment que le incendies
prennent naissance dans des édifices possédant nombre de
défauts de construction, lesquels, tout ne diminuant peut-
être pas la solidité de la bAtisse, ne causent pas moins des
désagréments toujours regrettables ou facilitent générale-
ment la mardhe des flammes."

Après avoir ainsi énoncé la situation, le conférencier
déclare que les pertes causées par les incendies, dans notre
pays sont énormes, et qu'il incombe à chacun de coopérer
dans le but de réduire autant que possible le nombre des
incendies. Et pour cela, il faut bien que chacun assume ses
responsabiblités.

M. Greenfield analyse alors les devoirs de tous, en ce
qui concerne le sujet de son travail.

C'est ainsi que l'ingénieur doit préparer consciencieu-
sement la disposition et les dimensions des édifices dont il
a la surveillance, et assurer autant que possible à ces édi-
fices tout'le confort nécessaire, tout en ayant soin de les
doter de plusieurs "sorties" et d'autres facilités de eau-
vetage. L'ingénieur doit surtout prévenir les incendies, et
s'arranger de façon à ce que si, par hasard, les flammes
prenaient naissance dans une chambre quelconque, elles ne
puissent se communiquer aux chambres attenantes, grAce
à un bon système de protection.

De son côté, le propriétaire d'un établissement doit
exiger le bon état du système de protection contre les in-
cendies.

Quant à l'ouvrier, il doit agir avec précaution et sau-
vegarder la propriété de son patron.

La part des autorités municipales, en ce qui concerne
la prévention des incendies n'est certainement pas la moin-
dre, puisqu'elles sont si souvent appelées à subir les con..
séquences de dégâts considérables causés par les flammes.

M. Greenfeld fit alors nombre de suggestions, con-
cernant les différents systèmes que pourraient adopter nos
autorités municipales, non seulement pour combattre les
incendies, mais surtout pour en éviter un grand nombre.

Le conférencier ajouta ensuite quelques remarques
concernant la protection à laquelle ont droit de s'attendre
ceux qui fréquentent les hotels, les édifices publics, etc.

Malheureusement, en bien peu d'endroits, les voya-
geurs, les employés et les habitués sont en sûreté, et les
remèdes devraient nécessairement être apportés à la si-
tuation.

Cependant, il faut aussi parler de la négligence d'un
grand nombre, qui sont aussi souvent la cause de catas-
trophes irréparables. Les fumeurs imprudente, les ouvriers
non-consciencieux, ne sont pas toujours étrangers aux dé-
gâts qui résultent bien souvent de leur négligence coupa-
ible, et ces derniers devraient aussi et surtout coopérer au
mouvement qui s'impose, en faveur de la prévention con-
tre les incendies.
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Remarquez ces particularités importantes du "New Falcon"
A-Remarques la. hauteur à -laquelle la plaque

antérieure peut être élevée, permettant de
vider le seau à charbon aisément sans
employer de pelle ou de tisonnier.

B-Fond de foyer fort à sections perpendicu.
laires. Toutes les autres parois également
fortes et presque perpendiculaires.

C-Large ouverture de porte avec combinai-
son de tirage et de tisonnier.

D-Grille duplex pouvant étre retirée par
l'ouverture de la grille pour la remplacer
par la grille à bois (voir lettre N) ou pour
toute autre raison, sans déranger les pa-
rois du foyer. Remarques également les
goujon& perfectionnés des crans.

E-Très large tiroir à cendres.
F-Porte de four se rabattant.
O-Combinaison de réglage de tirage avec

clef pour fermer la cheminée et ouvrir
l'entrée de l'air.

H-Clef de tirage direct à glissofre perfec-
tionnée, donnant plein contrôle des unités
caloriques au four ou au tuyau de che-
minée.

I-Dessus avec plaque à clef. Couvercles et
petits centres fortement côtelés. Couver-
cle à sections pour réduction.

J-Grand four fait en deux dimensions 18x19
X12% pouces, ou 20 'x 19 X 12½, pouces.

K-Dispositif pe'rfectionné pour équilibrer la
porte du four à ressort. La porte est
maintenue baissée par un ressort lors-
qu'elle est ouverte et tenue bien en place
par le ressort lorsqu'elle est fermée.

L-Poignée de la porte du four en rubberoid
-toujours fraiche.

M-Toutes les pièces en nickel unies, d'un
beau fini, faciles à tenir propres.

N-Une grille spéciale à bois 'remplace la
grille duplex pour brûler du bois seule-
ment.

LI.Imi 4~ l au «»ajw wp~ bM Up 1 jm -le5 "Pmu C %mVous ulM«e un mneuro seMos

Conservez l'esprit de Noël
vivace pendant toute

l'année avec un
"NEW FALCON"

C'est un poêle de cuisine qui possède tous les
avantages qu'une femme peut désirer. Le
Falcon chauffe rapidement, uniformément et
garantit une cuisson et un chauffage parfaits
en tout temps. Pour obtenir cet aspect appétis-
sant et cet extérieur croustillant des rôtis d'a-
gneau, de boeuf, etc., le Falcon n'a pas son égal.

- La maison qui possède un New Falcon est un
foyer de joie et de bonheur chaque jour et en
toute saison.

NOTE FOUR LES DETAILLANTS

Le New Falcon vous acquiert et vous
conserve de nouveaux amis et le dé-
taillant qui suggère son achat aug-
mente sa clientèle et son bénéflee.

Laisses-nous vous envoyer la liste
complète avec prix de nos poiles et
cuisinières.

Ce pole de cuisine se fait en deux
dimensions:

18" Four de 18 x 19 x 12½m.
Dimension du dessus 48% x 27.
20" Four de 20 x 19 x 12%.
Dimension du dessus 45 x 27.

THE BEACH FOUNDRY
CO., Limited

Ottawa, Canada.

Succursales à Winipeg et
Vancouver.



Un article qui se vend tout
le long de l'année

Nous ne savons pas où cette idée a pris nais"
sance--mais il est un fait, c'est que certains com-
merçants considèrent les Savons Teintures comme
un "article de saison" - comme une proposition
qui ne marche bien qu'en été.

Quoi qu'il ait pu en être jusqu'ici, il y a au-
jourd'hui au moins un Savon Teinture qui se re-
fuse à être classé comme un simple "ami des
temps de chaleur".

Aladdin marche bien tout le long de l'année.
Vos clientes réclament ce savon teinture des plus
merveilleux pour leurs blouses, leur lingerie et
leurs tentures de maison - tout autant aujour-
d'hui qu'au mois de juillet.

Aladdin est annoncé au public tout aussi lar-
gement en janvier qu'en tout autre mois. Tout
ce qu'il a besoip, c'est une place sur votre comp-
toir-il augmentera vos ventes' et vos bénéfices
de janvier si. vous lui donnez une bonne chance.

Channel Limited
TORONTO

Distributeurs du Savon Teinture Aladdin
Fabricants des produits 0-CEDAR.

En serivsnt aux anenosus. Si vous montiennez le "Prx Courant", oue ous vo sures un momeur servies.
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Concours de mots des Balances Dayton Internatonal.
Premier prix ........ $300.00 Troisième prix ...... .100.00 Cinquième prix ..... $50.06
Deuxième prix ...... $200.00 Quatrième prix . . . . . $75.00 Sixième prix ....... $20.00

Autres prix- 30 prix en espèces de $15.00 chacun. 25 prix en espèces de $10.00 chacun.
111 prix en espèces de $5.00 chacun. 200 prix de $2.50 chacun.

Voici.--Voici les mots: D-A-Y-T-O-N S-C-A-L-E-S
Combien de mots pouvez-vous faire avec les lettres composant les mots D-A-Y.T.0-N S.C.A-L.E.8 t
Combien de mots? Plus il y en aura, mieux cela vaudra! Mettez-vous vivement à l'oeuvre! Le concours

finit le 15 mars 1921.
Un léger travail mental peut vous faire gagner un bon -prix en espèces. Pas de frais d'entrée. - Pas de

risques - Rien à payer - Vous jouez sur le velours.

PENSEZ- 372 Prix en espèces METTEZ-VOUS-
Y! L2,500 Y ET GAGNEZ.

Ce coucours de mots de la Balance Dayton est ouvert aux marchands-détaillants et à leurs commis du
Canada et de Terreneuve dans les cinq genres de magasins qui emploient toutes sortes de balances, t'rasche-
viande ou couteau à fromage, - épiceries, boucheries, confiseries, quincailleries et magasins généraux.

Il suffit de se soumettre à quelques règlements simples.
Cela ne coûte rien pour y entrer. Vous pouvez gagne'r un beau gros chèque tout comme n'importe quel

autre. Sortez votre papier, - taillez votre crayon, - aiguisez votre esprit et allez-y.

D-A-Y-T-O-N S-C-A-L- E-S
day, ton, tones, cat, son, ale, candy, scanty, etc. Les lettres ne peuvent être employées qu'autant de fois qu'elles
paraissent dans les deux mots. Par exemple, la lettre "A" et la lettre "S" peuvent être employées deux fois dans
n'importe quel mot. Les autres lettres seulement une fois une fois dans chaque mot.

Cela ne vous coûte rien pour entrer
Les règlements sont simples. Si vous n'avez pas encore

reçu notre circulaire, écrivez-nous Aujourd'hui. Nous vous en-
verrons des cartes-coupons d'entrée à retourner avec votre
réponse. En attendant vous pouvez travailler à votre liste et
concentrer votre pensée sur les Mots

D-A-Y-T-0-N S-C-A-L-E-S.

Adresez-nous votre liste avec un des coupons d'entrée assez
à temps pour qu'elle nous parvienne avant le 15 mars 1921.

Les prix seront décernés par un comité impartial de juges aussitôt que possible après la clôture du con-cours. La liste des gagnants sera annoncée dans les publications commerciales aux environs du 1er Juin.

International Business Machines Co., Limited
Contest Department, 300 Campbell-Ave.-, Toronto.

En Iorivant aux anmonoeurs, si vous mentionnez fe- "Prix Courant". voua vous assurer un meilleur aervice.


