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Article qui. attire la Clientèle

Feves, Cuites au. Four
BOITES DE TOUTES DIMENSIONS.

Au Naturel, à la Sauce Chili ou à la Sauce Tomates.

Pourquoi ne pas:mettre profit le fait que toute la population
du Canada consom. Auogu3d'hui des Fèves "Simcoe",
Cuites au Four. Elle en cosommera encore bien plus quand le
froid arrivera.

La vente de cet article continuent à- battre tous les records. La
demande augmente constamment. La qualité compte. C'est une
marchandise de saison tout le long de l'année, mais surtout en au-
tomne et en hiver.

Les consommateurs, se rendent compte de plus en plus que les
Fèves Simcoe Cuites au Four sont un aliment qui maintient
constamment le corps en bonne santé, et qui fournit une chaleur
interne impossible à obtenir par des moyens artifiëiels.

Etes-vous prêt à profiter de cette particularité ? 'Avez-vous en
mains un stock pouvant fournir à la demande qui se produira sûre-
ment? Ou bien préférez-vous que vos rivaux fournissent à vos clients
cette marchandise délicate?

Il est temps de donner une commande. Ne tardez pas,, si vous
voulez avoir la marchandise en temps opportun.

DOMINION CANNERS LIMITED.
HAMILTO, - CANAD

P. S.--Veuillez envoyez vos commandes directement & votre Epicier en Gros.
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LE -P]RIX*- ÇfflANT

I

"C'est un billet de deux dollars que je vous -ai -donné!
"Vous faites erreur, monsieur, mais -
"Je ne me trompe PAS -et je veux exactement ma monnaie."

Une discussion violente 'en suit. Tout le monde à été témoin de scènes de ce genre.
Mais avez-vous remarqué que de pareilles discussions ont tofajours lieu dans des magasins qui

n'ont pas de Caisse Enregistreuse "NATIONAL 1
C'est parce que la Caisse Enregistreuse "NATIONAL" protège le client, les commis et lé marchandcontre les erreurs et les malentendus de toutes sortes, qu'elle est considérée comme une partie essen-

tielle du matériel de tout magasin bien dirigé.
Les marchands de progrès mettent un reçu dans chaque paquet.

THE NATIONAL CASH REOISTEF
A. BLACKWELL.'
A. E. LANDRYBra c otélWm. McIEWEN: Bueud (til
E. TALJANSKI,

Bureau à Montréa: I et 3 rue Notre-Dame Ouest
J. R. DeLUMEN. 285 rue St-Joseph. Québec.
L P. DeLUMEN. 258 Ru. Bank, Ottawa.

Nous manufacturons des Caisses Enregristreuses de prix et modales divers, couvenat&tu. e borna.et à tous les commerces, à partir de $ 13. jusqu'à $870. Nous garantissons fournir pour moins d'argent unemeilleure Caisse Enregistreuse que n'en Pourrait fournir toute aytre maison au monde.
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PIRIX COURANTM
Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, Indiquées en carac4re

noix s, ont l'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-mêmes. Les prix indiquée le sont
daprès les derniers renseignements fournii par les agents, représentants ou manufacturiers eux-mêmes.

WALTER BAKER & CO., LTD.
La lb.

2hocolat, Prime No
1, bic 12 lbs., pains
de Jlb. et ilb. . 0.35

Chocolat à la Vanil-
le, bte de 6 lbs. .. 0.44

German's Sweet, bte 4
de 6lbs......

Breakfast Cocoa, bte
dc1/5, 1 eit à

Cr:cked Cocoa, bte
de J lb., bte de ià
lbs., x sac de 6
Ibs........0.32

Chocolat sucré, Ca-
racas, bte de 6 lbs. 0.32

FalIcon Cocoa (Soda
'ir.deMak chaud ou froid),

boites de i lb..0;34
Laracas Tablets, i00 paqets la lite

5 noués ensemble........3.00
Chocolat sucré, Auto, bte e6is 0.32

cs prix qont F.O.B. Montrféal.
BRODIE & HARVIE,

i arines préparées de Brodie. la doz
l'cd XXX.....pqts de 6 lbs. 3.10
t<ed XXX....pqts de 3 lbs. i. 6o
Crescent......pqts de 6 lbs. 2.90
Crescent.......pqts de .1 Iba. 1.50
S'iperh .. ........ pqts d e 6 lb,. 2.70

SIprb.......pqts de 3 lbs. 1.40

Mi.ckwcat. ... pqts de 3 lbs. 1.60
bIftcMw fltt .. '. qts de 0 lbs. 3.10>
Liidie-Lake ... P4Ls de 3. lbs. 1-60
u.riddte-L,ake ... pqts de ri Ib; -3.i0

t-aîssc3 contenant i doz. paquets de ô
lbs,,.ou a .doz. paquets 3l b.s., aoc chaque.
LA. CIE Cý.-H.; CATEL .LI, LIMITEE

Pâtes ý1-Imnti. ~¶ndeala marque

Vernicelç;4vIcarniSpaghetti,
Côquileýçtites Pâtes assor-
ties, Grainek, de mnelon, Ani-
maux, Etoiits Alphabets,. Al-
phabets Mliddfe, caisses de 25s
pa quets de i lb, ..... . .. .
caisses. de 25. lb&, c» vrac . . ..- o.o6

N,ýuillettes auxt oeuf",. caisses de
>50 paquets i. lb. ....... 0.0C7
N~iiletsaux oeufis, -caisses. dle
ïo lbs., en vrac .... 0.061

L.asagnes, caisses de «io lbs., exi
vrac........... .. 61

L. CHAPUT, FILS & CIE,
Montréal.

Thé Noir Ceylan "Owl" La lb.
No 5. -1 lb. 30 IDs. par e.....2oc
No 5. -J lb. 3o lbs. par ce......21C
No xo. i lb. 30 lbs. par cse . .. 6
No io. J lb. 30 lbs. par cse......7c
N o xS. i lb. 30 lbs. par cse.....32C
No iS. JI lb. 30 lbs. par cse .... ... 33c
No 3o. -i lb. 30 lbs. paf cse.....4oc
NO 30. J lb. 30 lbs. par cse.....41C

Thé Vert Ceylan "Owl" a b
No 5. 1 lb. 3o lbs. par cse.......oc
No 5. J lb. 30 lbs. par cse.. .....c

CHURCII & DWIGHT
Soda Cow Brand

W Dis' .Caisse, 6o paquets de i

I II ;alssCe, 120 ?aut.4
IL.SU II Ilb.,$3.00.

gausse, .3o pqts. 1 Ilb, et
AKNSODA '6o pqts. »I lb., $.I.oo.

Caisie de paquets de 5., contenant 96
paquets, $So..

WILLIAM CLARIÇ,
Montréal.

"eve&.
Viandes assorties.....
C;OmPressed Corncd Bcdl..
Compresscd Corned Bc..
Luqch Ham.......
Lunch Ham.......
Ready Lunch Beei.. is $a.oo
(.eneva Sausage.. lB 2.50
English Brown .. 18 1.90
Bondles, Piga Feet ii .l
Sliced Smoked Beef. is i.So
Roast Beef .. ..... la 2.00
Ready Lunch Loavesi, Veau

Jambon, Boeuf, assortis.
Dito. . '.....

Boeuf Bouilli'..*........

'EiiEtIIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ "LE PRIX COURANT"

d05.
1.00
2.00
3.35
2.25
3.00
3.00
4.25
3.15
3.15
a.0 -O
3.35

I .50
3.60
2.00

La manufacture du saindoux composé,

E A SIF IRDS T
eýt contrô'ée, de l'état brut jusqu'au produit
fini, par

GUNNS, TORONTO,
qui possèdent la seule raffinerie de saindoux
existant au Canada.

Cela explique

Sa Qualité Uniforme
et sa Saveur Douce.

Il est blanc comme la neige.

Il est sans égal.

D3nnez un ordre maintenant à prix spéctaux.

~UN LANLOS & CIE; Limitée
MONTRÊAL*, Qué.

se vendent constamment tout'le long de l'anné.

Elles fon 'sa
POUDRS NERINES raître la douleur ePOUME NERINES la fiêvte qui ac.

ftgoissJ4mndIl.tNdr~ compa gn e nut ui
rhume.

0." otw4. Pau«M - C'est le remèdé
le-plus rapide et 4,
plus'sûr contre les.
naux de tête et

Elles sont abso,
lurnent exempte~
de toute drogue at.

faîtlissaite et dangereuse.

Vai clients vous demandent souvent 4,.
soulagement que les

Poudres Nervines Malfileu ~

peuvent leur- procunr< -

Pour être piét à faire face en,
tout temps à la demande,
ayez en mains un bon appro-
visionnement.

Cie J, L. MATIIIEU, S10O13 .4 î
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IL YA

66 et 2-7,,
De profit pour

vous,
M. le Détaillant,

dans la
vente de

Préparée
par

Et vous ferez

plaisir à
votre client

en lui

vendant la

GOMME A

MACHER

"RED JACI•T BRITEN

Canadian Chewing u Co., Limited, Toronto. SQUAALIT

-- ____________________________________r
Boeuf Bouilli 23
Boeuf Boui!li.......6s 1~

Pork anr Beans, sauce tomates es
Park and Beans, sauce tomates is
Park and Beans, sauce tomates

boites plates .. ....... 35
Furk and Beans, boites bau-

tes, sauce tomates-,...31

Park and Beans, Plain.
Park and Beans, Plain
York and Beau., Plain, boites

plates...... ..
Park and Beans, boites hau-

-tes, Plain.......
*Pork and Bçans. sauce Chili.
Yark and Beans, sauee Chili
*ParI' aud Beans, sauce Chili
Ô* Tangue........

Ox Tongue .. .... .... ...... 2S 10.00
Ox Tangue........218 12.5o
Jeflied Veal........28 3.00
Gjelées de Bouillon.......28 3.50
G.elées de Bouillon.......6s xa.oo

Potted Meats La doz.
Ham, Tangue, Beef and Veal,

ès 1.00
ès 1.20
ès 1.10
is O-go
ès 1.35
La doz.

1ts 1.1Io

J. M. DOUGLAS & CO.

Montréal
- Bleus à laver

La lb.
"Bîcuol," boites
io lbs., 50 pqits

bf de 4 carrés. 15'ý

"Sapphire,"

12iC.
A I "Union," boites

de 14 lbs., pits
de i et i lb, ioc

~ts 3.00 The EDWARDSBURG STARCH Co-,
Ltd., Montréal.

Sirops de Table.
Its 1.00 Marque "Crown."
Its 2.00 Quarts (100 livres).....L o ý 31

i quarts (350 livres) .. ..... lb ILo.ý
La doz. à quarts (175 livres).. ... lb. o.( 

Seaux de 381 lbs.....le seau 1 -5
's s.oo Seaux de 25 lbs.....le seau 1-25

Canistres 2 lbs., 2 doz. à la cais Se 2. OfmCanistres 5 lbs., i doz. à la caisse 2 75
Canistres ia lbs., J doz. à la caisse 2 '-5
Canistres !2o lbs., J doz. à la caisse 2.(Ù

Marque "Lily White."
Canistres 2 lbs., 2 doz. à la *caisse,2. <
Canistres 5 1b%~ i doz. à la caisse 3.('
Canistres i0 lbs., i doz. à la CSe 2.0"

i5 1.50 Canistres 20 lbs., J daz. à la cse 2
Marque UBeae>B (Goût d'Erable)

ès2 o Canistres 2 Ibs., 2 doz. à la caisse 3.•c
is 2.50 Cautitres s lbs., i dozL à la caisse 4.00

Canistres 10 Ibo., i doz. à la caisse 3.95
es 3.3,5 Caniatres 20 1bs., J doz. à la caisse 3.00

3.00

is 0.50I Tangue, Ham and Veal...Veal and Ham, pâtés .... ..
Pàtés de Foie. .....
Pâtés de Foie......

0. 50 Soupes
O.So Uhicken .. .... .. .. .. ..

Cbicken..........q
1.00 NMuiligatawna y, Oxtail, Kidney

1.5 Tomato, Vegetable, Mock Tur-
1.5 tle, Conso>mmê, Pois .. .

Dit0 . . . . . . . . . . . qIMince Meat
(Tins fermées bernirtiquement.)
1 S $1.00, 23 1.95, 38 3.00. 4s 4.00

Plum -Pudding

28 0.90 Pi-um-Pudding

39 1.00 Anglai.s. .. 28 g.00

1.25

0.50
0.90

1.00

8.3a

Boeuf fumé en tran
ches «'Inglass". ....

Boeuf fumé en tranches l-
glass".........

Boeuf fumé en tranches "lu-
glass".........
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FUSILS ET MUNITIONS.
FUSILS de CHASSE-CARABINES- MUNITIONS -VESTONS

de CHASSE-CEINTURESCARro.UCHIERES, Etc.

Nous tenons l'Assortiment le plus Considérable de ces Marchandises au Canada.
FUSILS et CAR~ABINES de FABRICATION

CANADIENNE, ANGLAISE, BELGE et AMERICAINE.

-I CRIVFZ-NOIJS POUiR NOTRE ChTALOGUE

aI oNo. 46ArtseSprtd'Automne et d'Hiver.

Grand Assortiment, Stocks

Complets et Prix correcte

Ordres promptement exécu-
tés. ExpEditions faites
rapidement. Marohandi.
ses absolument les meil-
leu res.

-. Correspondance et Va.trésnw Françiais, quand les clients le demandent.
TOUS LES QUINCAILLIERS DU.-CANADA SERONT INTERESSES PAR NOTRE
CATALOGUE No. 40 D'ARTICLES DE SPORTS D'AUTOMNE ET D'HIVER.

LEWIS BROS., LiMITED, MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
OTTAWA TORONTO VANCOUVER

1 ý
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THE SIMPLE ACCOUNT SALESBOUK ÇO.9
Seuls Manufacturiers Manufacturant aussi dealivrets à souche pour comptoirs de magasins.

4000O Rue Dépot.

Frem ont, Ohio et
Hartford, Conn., E.U.A.

-~VICTOR ARCHAMBAULT, gérant pour le Canada. Sherbrooke, Que.

Empois de buanderie La lb.
No i Bllanc o11 Blet', cartoii s 3 Ibs. 0O.6
Nu 1 Blanc ou Bleu, carton>s 4 ll>s. 0.063
No i Bilanc, barils .... .... ... o.o6
Cýanada Laiudry (cse dc 40 lbs) 0.05J
bilver (iloss, btes à coulisses, 6 Ibs. 0,07§
Sliver Jiloss, carlistres de 6 lbs.. 0.071
Kcgs Silver (iloss gros cristaux. o.o61
i1.dwardslburg's Silver Gloss, pa-

quets chromos de i lb.. ... ... 0.07
Bensoti's Satine, cartons de i lh. 0.07
Canada \Vli.te Gloss, pqts (le 1 1l). o'o5î
Bensonis Etîaincl par caisse de

40 lbs............ .00
Belusolus Enanmcl par caisse <le

20 Ibs............1.50
Celluloid

Boites contenant 45 carton.s, par
caisse............ .6
Empois de cuisine

Boî)tes (le -'0 lbs.. le ci) plus par livre).
W. Tr. Ilicusonis & Co., Celeb)r;tcd pre-

parcd Cornî.
B3oites de 40 lbs........0.07

Canada Pure Corn Starch
Boites de 40 lbs. .... .... ... 0,041

N. K. FAIRBANK COMPANY,

Montréal.

Prix du Saindîjux
Composé, Marque
BOAR'S HE-AD.

Tierces, lb. o .o93
Denli-quarts, lb. o. loi
Tinettes 6o lbs.

lb...... . io
Seaux en bois, 20 lbs.......2. 08
Chaudières, 20 lbs........ 1.98
Caisses, 3 lbs.......... .10iîo
Caisses, 5 lbs..........o. lot
Caisses, io lbt............

E. W. GILLETT COM.
PANY, LIMITED.

Toronto, Ont
LVIS-i. Les prix cot4s dansaettà list*
OntUI marchandises aux points de
L-iruUon de fronc dans Ontario çr
luébso. except à où des listes opéda.
,ade prix pins é!evés sont en vigngis,
t uns sOnt sujets à varier sans avi.'

Levain en Tablettes
"ORoyal."1

Bottes 36 paquets à
6c . . . la boite 1.16
Lessive en Poudre de

GiIlett.
La cse

4 doz. à la caisse $3.50

3 caisses . . . . 3,40

6 caisses ou plus 3.356
Poudré à Pâte "Magie"
Ne contient pas d'alun,'

't.1~ti~

'i

6 doz. de
4 doz. de 4
4 doz. de 6
4 doz. de 8
4 doz: de 12
2 doz. de 12
4 doz. de 16
2 doz. de 16

'ý doz. de 2j
j doz. de 6

La dox.j

0,751
-,1.00

1.30

2.25.
-. 2.30

2 dor. de 6 à5, .,..
1doz. de 12 os. l u

1 doz. de 16 oz. )46.00
Vendue en canistres seulement
Remise spéciale de 5% accordée -sur les

commandes de 5 caisses et plue de la
Poudre àA&t e ag'. .

soda 'Maglc" La cse
No. 1 caisse 60> pqts de 1 lb ... 2.85

6 Caisses . . . ..... 2 7b
No. 2 caisse 120 pqts de 1/~lb~ 2-85

5 caisses.....2.75
No 3 caisse

30 pqts. de 1 Ilb..' 2-S5
~ et 60 pqts. de 1 lb.J

6 caisses .. .....
~ No. 5 ca!sse

100 pqts. de 10 oz. 2.90
6 caisses. .. ... 2 SO
Crème de Tartre de

"Gillett"

La doz.
~ I lb. pqts. (4 doz. dans

la caisse) . ... $1.0

j lb. pqts. (4 doz. dans
la caisse) . .. . 2110

La cse
4 doz. pqto., I1 lb......assor-~ $S
2 dos. pqts., j lb.,,- . tis. J
j lb. canistres rondes, avec couver-

cles fermant à vis (4 doz. dans la
caisse).......... .

1 lb. canistres rondes, avec couver-
cles fermant à vis (3 doz. dans la
caisse) . .. .. .. .. 4.1 P

La It
.5 lb. canistres carrées (IX. .dù daÂis

la caisse> ... Lý
10 lb. bottes en bols... . . . ...
25 lb. seaux en bols .. ...

100 lb. barils. .. .. ...... 0.28i
860 lb. barils .. .... .. .... 0.28

DE PERDRE DE.
L'ARGENT

Naturellement vous n'avez pas l'intention de laisser
vos profits s'échapper. Mais pourquoi N'ARRÊTEZ-

.4 u5  VOUS PAS le coulage.
Si vous~ laissez échapper, chaque semaine, l'ins

criptbon en compte d n a, tîcle de $î oo, vous faites
une perte de $5:e oo par anSi:Q ?Ï v0us laseil perte.iio caesman
C i régoas deîss CO PE happerS il voohauese

faudra vedes COMPT, de marchand i vous on
penser cet en rte 6.ode arhnispurc -

Sivous employez un système de Feuillets détachés, où plusieurs comptts sont
inscrits à la fois, si vous perdez des feuillets q-ui représentent de l'argent), si vous
nmêlez les c-imptes, si vous reportez des comptes inscrits à tort comme dus, et si pouir
couronner le tout, vous perdez tous vos comptes dans un incendie, vous pourrez n'être
pas à même d'estimer votre perte-alor-s à quoi bon vous lamenter-il est trop tard.

METTEZ-Y UN TERME--DES MAINTENANT I
ACHETEZ UN SYSTEME DE COMPTES KEITHIMODELE 1911.

Il suipprimiera les OUBlIS D'INSCRIIPT[0.4 en COMPre, à cause du NUII.ÉROrAGE. Aucun autre système n'offre cette
P.trticulatité. Il eitipecli2 al>salumcnt Ici dlscusioas -demandez- nous pourquoi. Il empêche absolument la perte des feuillets,
le mîélaunge (lei eJiiptes et la i inipulation d2s s-mmes chargéeli. 'Il protège vis com»ptes contre le feu. Le prix est correct-les
ternies sont raiioîîîiables -écrivez. trxaîîteuatit pour renseignements complèts.



LE PRIX COURANT

Les Marchandises pores augmentent la Clientèle.
Donnez à VOS Clients 10 Sucre Extra Granulé

De la sorte, vous attachez à votre magasin la clieutèle
de la meilleur classe.

Aucun autre ne peut lui être comparé,

Faites-en l'essai vous-même. Mettez à côté des échan-
tillons d'autres manufacturiers. Vous verrez la différence
et reconnaîtrez l'avantage que vous avez à recommander
le Sucre "Redpath", comme le'meilleur.

Jaune d'or en Poudre, PARIS LUMPS

Extra Moulu,

Exta Granulé.

en boites de 100, 50 et 25
Ibo, et en Cartonnages

"Red Seal" à l'épreu.
ve de la poussière.

The Canada Sugar Refining Company,
LIMITED.

MONTREAL, Canada.

Maison Fondée en 1854 par John Redpath.

HOMARD HOMARD HOMARD
Nous venons de recevoir des Conserves de Homard de la
Marque QUAKER, empaquetage 1911.
Leur qualité est exceptionnelle. Ecrivez-nous avant de pla-
cer vos commandes.

EPICIERS EN GROS---
MATHEWSONS'

Téléphone, Main 3686.

SONS,
202 rue McGill, Montréal.

On peut maintenant se procurer le

Sucre Cranulé St. Lawrence
en sacs d'une dimension commode, de

25 Livres.
Ces jolis Sacs en Coton, remplis à la Raffinerie, sont attrayants et
d'un maniement facile tant pour les clients que pour les détaillants.

THE ST. LAWRENCE SUCAR REFININC 00., LIMITED - - MONTREAL, QUE.
EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ "LE PRIX COURANT"

Assurance des Profits
dans l'Epicerie.

Vous pouvez vous assurer contre de nombreuses
pertes, niais aucune assurance n'empêchera une
perte de profits.

La meilleure assurance de profits consiste en un
stock de marchandises vendables, la plupart des
pertes résultant d'un " stock inactif."

Les Purs Produits Alimentaires
Heinz

sont la sorte de marchandises qu'il est " Prudent
d'Acheter " et "Prudent de Vendre ", parce qu'ils
sont toujours vendables.

Les 57 Variétés sont toutes garanties Pures et
garanti3s plaire, sinon l'argent est remboursé.
Vous ne courez aucun risque en mettant en stock
des marchandises de confiance, annoncées et sou-
tenues par ceux qui les manufacturent.

H. J. HEINZ COMPANY
NEW-YORK, PITTSBURG, CHICAGO, LONI ON

x



10
GUNN, LANGLOIS & Cie, Limitée

Montréal

Prix du saindoux
composé, marque

BASIFIRST

Tierces. ...... o0.o9

1 Tinettes 6o lbs. 0.091

Seaux en bois, 20 lbs......1.95
Chaudières, 20 lbs........1.85
Caisses, 3 lbs........L o. loi
Caisses, 5 lbs........lb. o. loi
Caisses, io lbs.......lb. o. loi
Pains moulés d'une livre.. .. .. i
HUDON, HEBERT & Cie, Limitée,

MontrAal.
Savon "Bon Ami."

Caisse de 3 doz... .. .. .. la doz. 1.19
En lots de 5 grosses .. la grosse 13.40

Pâtes Alimentaires
Macaroni, Vermicelle, Spaghetti,

N~ouillettes, Coquillettes, Alpha-
bets, i'âtes assorties, Coudes.
Paquets d'une livre ou vrac,
caisses 25 lbs.

en pqe en vrac
Marque "Gazelle" . . lb. o.061 o.oo
Marque "Talbot Frères" lb. o.o71 o.o7
Marque "A. Courtine & Cie"

lb. o.o8 0.071
F. O. B. Montréal.-Net 30 jours.

Produits de la maison Talbot Frères,
Bordeaux.

Pois Verts Français, Cses loo btes de
Soo grammes, soit 18 ozs.

la cee
Sur-Extra-Fins.... ... $8o
Extra Fins....... .. 6o

LE PRIX COURANT

Fins,.............13.00
Mi-Fins............1.00
Moyens........... . 00.o
Petits Pois..........9.00

Champignons Français, caes zoo btes
de Soo grammes, soit iS oz&.

Extra..........$2i.oo
Premier Choix .. .. .. .. .. .. .
Choix.......... 17.00

tiouteilles 64 oz., caisses J doz... $900o
Bouteilles 36 oz., caisses i doz... 5.00
Bouteilles 2o oz., caisses i doz... 31.60
Bouteilles 10 oz., caisses 2 doz... 2l.20

Huile 'd'Olive, Extra surfine, bouteil-
les craquelées. lacs

Caisses 12 litres........$&50
Caisses'Î 12eile.....6.00
Caisse s 24 quarts de litre.....7.0

Huile d'Olive Extra Surfine, e*n canis-
tres la cie

Caisses 48 canistres d'un huitième
de gallon.... .... $16.00

Caisses 24 caniires d'un quart de
gallon........... .. 0

la canistre
Caisses, 12 canistres d'un demi

gallon ... 13.80
Caisses 6 canistres d'un gallon.. 13.50
Produits de la Maison Alexander Cairns

& Sons, Paisley, Ecosse.
En flacons -de verft-4e--1-b.,-hfrmettire

hermétique patentée, caisse de 2 doz.
Confitures de Fraises, Framboises, Cas-

sis, Gadelles Rouges, Groseilles, Abri-
cots, Pèches, Reine-Claude (Green-
gage), Prunes de Damas (Dausson),
1!tunes, Framboises et Gadelles as-
sorties, la doz........$2.o0

Marmelade« d'Orange Ecossaise,
caisse de 2 loz. . .. .. 50

Home-made Orange, Tangerine
Orange, Abricots, cse de 2 doz. 2.00

Pêches......---...cseý de 2 doz. 2.10
Figues et Citrons, .Gingembre,

Gingembre et Ananas, Figues
Vertes et Gingembre, Ananas,
cse de 2 douzaines .*.. .. 2.25

En boites. de fer blanc de 71bs.
13 boites la caisse

'. caisse. Moins
IMPERIAL TOBACCO COMPANY

OF CA?4AD$,- Llmited.
Cigarettes. 4 Le î,ooo

Richmond Straigfit Cut..... ii.oo
Sweet Caporal........8.50
Athlète...........8.5o
Old Julge..........8.50
New Light (tout tabac.....8.5o
Sub-Rose Cigarros (tout tabac). 8.50
Derby...........6.55
Old Gold..........6.30
Prince...........5.75
Sweet Sixteen........5.75
Dardanelle (Turques) ordinaires 12.25
Dardaielld (Turques), bouts en

liège ou en argent ... ... . ... 12.5o
Mura« (turques) bouta en papier. 12.00
Moguls (Egyptiennes), bouts pa-

pier ou -liège........12.00
Yildiz (Egyptiennes)--.-.-....15.00
Yildiz 'Magnums (Egyptiennes),

bouts- en papier. en-liège-ou en or 2o.oo
Gloria...........5.75
Empire Navy Cnt...... .w <
Old Chum..........8.00
Gold Crest.........60w
Columbia (tout tabac)......1100
Niobe (Turques).......8.00
Hassan (Turques).......8.50

-LES MAITRES BOULANqERS...
dont l'autorité est incontestée, après
esai, se prononcent nettement en fa-
veur de la

FARINE ST. LAWRENCE
La farine nouvelle fabriquée par les

meilleurs Experts dans les

N moulins les plus moder-

ne& et les mieux outil.

lés d'Amérique.

Quatre marques Nu
d'étale pureté: ou garantilsn

"Rgl."National", jLvaisn
"Laurentia"

"Delly Bread"
T HE

St. Lawrenoe Flour MliI Co.,
LIMITID.

T&léphone Bell, Main 6741
110 sue Nobre-Dame Ouest, Montr6ali La Farine St.Lawrence. Blanche et Pure

eIUsr

hN
NON?

MAÀINS QUE A RE3NDUES
ORISEUESj SNP" ROPRE3S.

Si toutes les misgraisseuses etsalies que
'ssNAP1" a rendues propres étaient rassemblées et

flses bien- en-évidenice pour prouver le pouvoir
!PË-iieur de nettoyage de ce splendide nettoyeu
.des mains, elles formeraient une suite presque san
fin, et nons gageons que "BNM" serait vivement

.acclarné. Faites un bon étalage de votre stock 'de
885NAP.11 mais ne lexposez pas au soleil.

Snap Comnpany, Limited.
-Moté

EN ZCIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX -COURANV"
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Les e2onnaisseurs
APPIERESCIENT LES CELEBIRES

Fr- - *M
g -- ~r
-. .. -. Ç-Ž..5--~ Y'

PIPES -"PIETERSON"
Tous les marchands de tabac soucieux de leur

réputation devraient avoir cette marque en magasin.-

Seulie et unique maison au Canada réparant et fabri
cant les pipes et artiles de fumeurs en tous genres..

ProprietaIres des

SAROUE: Bill sOIUUE
- ~9 Seul dpstredeTbasetiaette

de la Régie Française.

GEN IN, 'TRUDEAU & GIE
22 RUE AOTRI3WAME OUEST, - - M ONTREA Le

3N sCEWA"T Aux -ANNOncz8W çppoz.l 14 PM*IX UU aQWT

Ordres -de renouvellement garantise

LES P=ICICLIES IDE FZOWATr
-ET

Ld AUCE IDE FAh~
Forment deux ligmf s que tout épicier devrait tenir en raison du profit qu'elles procurent.

Ardeles de vente Melle, seutenu. et preiltble.

RE)WAT &o0 EGO.
Distributeurs Canadiens :-Québec. Ontario, Manitoba et le Nord-Ouest, Snowdon & Ebbitt, 325 édifice Coristine, Montréal;

Halifai, N. E . _Warreu ; St-Jean, N. B., F. 9; Tippett & Co., Vancouver, C. A., C. E. Jarvis & Son.

CONSIGNATIONS.
La Cie ;Cuudenne de Prodliits giocole%

A eause dsi clientèle nombreuse ét choisie, dispous

~AECAVANTAGI,
le toes las consignations qui lui seront faites de

Oeuf%,
Sucre dpErable,

Remlsecest toJours. faite smm dMsL.

ai.»3 RUE -SToPIURE, MONTREAL.

MRMEOGRAPH
Demeandez à votre.LiBRAIRz
la masque '¶<ortef NIDs," qualité
supérieure pour PAPIER A
COPIE.

maetubetuv* fer. là

Compagnie dies Moulins
- DU NORD

.278 rue St.Paul, Montéal.
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-'DE LA-

Depuis plus d'un demi-siècle, tous nos
efforts sont concentrés sur la fabrication
de -bisiïits meilleurs. Nous ne nlous
somm2s occupés d'autun autre produit
-toute notre habilité et chaque hieure
de notre expérience sont employées à
l'ai nél iora tion des Biscuits Christie.
Concentration-voilà la principale cause
de la réputation du noin de Christie.

Les Biscuits Christie font vendre
plus que des Biscuits.

Christie, Brownl & Co., Limited
TORON TO.

SEL.
De

To ute
Sorte.

VERRI3T, STEWART &CO., Lhnitcd,

MARCHANDS DE SEL

MONTRÉAL.

Nous vous offrons simplement de l'argent
QUAND NOUS VOUS VENDONS

DU MACARONI, DU VERMICELLE, DU SPAOHETTIS
DE LA MARQUE

L'ETOILE
parée que nos marchandises sont prodluites au Canada et que
vous n'avez pas de Droits de D)ouane à payer.

L'Augmentation Remarquable
de la production de notre manufacture e-t due simplement etuniquement au fait que le consommateur s est rendu compte
de la vraie qualité de LETOILE et du prix raisonnable qui
est demandé pour les marchandises de cette miarque.

Mettez-vous en relation avec nlous.

Compagnie française des Pâtes Alimentaires
6 - 8 RUE HARMONIE, -MONTRÉ.AL

BN ICCIVAftI AUX AUNOUCUR8, CITEZ "LE ,PMI COAN
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ISaindoux Composé

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

Il n'en existe pas qui ait.un
goût .plus. fin,

Son Prix est raisonnable.

____THE

LAING PACKINC & PROVISION 00.
UIMITED

Rue Miii, -MONTRIEAL.

Pourquoi ne pas concentrer
vos efforts sur la vente du

Sel
Windsor

-mau -le meilleur SEL qui soit
vendu,

-e SEL que presque toutes
vos clientes emploient
déj à,

-le SEL qui est largement
annoncé.

Pourquoi tenir un stock se vendant lentement ou
un stock inactif d'autres sels ?

THE1 CANAIIN SALT CO., LIIIT3D
WINDSOR. - ONTARIO

Paîl Mail (Turques)....... 8.50
CaPstan (imnportées)......12.00

Tabacs à cigarettes. La lb.
Puritan et B. C. No 1 /12s K1.00
Sweet Caporal........1133 1.15
Athlète.............../12S 1.05
Derby, boites fe-ln J.. lb. o.95

Tabacs coupés. La lb.
UId Chum.........0 0o .79
L.urd Stanley, Tins i lb... .... 1.05
Mecrschaumn. os o0.79
Athiete Mixture, Tins i et J lb. 1.35
Old Gold.........123 0.95
Seal of North Carolina . 128 0.95
Uuke'S Mixture (Cut PlUg) 0.. .82
Old Virginia, pqts ýi et IL...0.72
tUke's Mixture (Granulated),

11m. Bags s lbs. carton 0.85Bull Durham.~
1/Ko bats, 5 Ibo. carton .~,1.25

1/16 bags. 5 Ibs. carton......1.2
Old Vrginia, pqts. j et i lb......72
(eId Virginia. Pqts:» 1/16 lb....0.72

'2r.pqts t/12 et z/6 lb o .48
Calabash Mixture, tins j et i lb. 1.15Calabash Mixture, tins J lb......20
Calahash Mixture, tins i lb....1.35
Capstan Navy Cnt (importé) tinis

i lb. Medium et Fort .... ... 1.33
Capstan Mixture- (importé) tins

i lb. Medium-..-.. 1.33Pride of virginiA -(importé) tins
1/10 lb..1;,33

Old English Cuv6ê Cnt (impor-
téeP tins 1/1o lb. *.'... .. 1.33

Tuxedo (importé) ti0-4. ;;o0b. 1.35l.tirky Strilce fimportu tins. 1/10 1.33
Rose Leaf .(importé, à hqur

Tabacs en paletes, (I *urh La l
Per Heidsl.ck..... .. . »

Tabacs en poudre Las lb.
Copenhagen en boites 1/12 lb. .oo
Rose No i de Landry.....0.32
Rose No i de Houde.....0.34

<Empire Branch).
Tabacs à chiquer. La lb.

Moose bars Si cuts to the lb. .. .40
Moose.........118 0.40
Snowshot bars, 61 cuts to the lb. o-43
Stag 5 113 cuts ta the lb. j Butts
12 lbs., boîtes 6 lbs..... ... 0.38
Black Watch..........2 0.45
Black Watc........6à 0 .44
Bobs........69 et 12s o.46
Currency............à o.46
Old Fox.......... 2s 0.4
Pay Rol........71s50

Tabacs à fumer. L
Empire.........6s et 128 0.44
Rosebud.........45-
IvY...........790.30
Shamrock.........6s o 'S
Tabac haché. LaI

Great West (Sac)......80- 0.59
Regal, cube cut, en boîtes 9s 0.70
Taxi Crimp. eut, boîtes los o0 .78

HENRI JONAS & CIE,

Extrait& Culinaires. La don.
1 oz. Plates. Triple concentr* . o.8o
2 oz. Plates. Triple concentré . .5
2 oz. Carrée. Triple concentré.. 1,75
4 Oz. Carrées.'Triple concentré.. -3.00
8 oz. Carrées. Triple, concentré.. 6.00o

16 oz. Carres. Triple concentré.. 12.'oo
2 oz. Rondes. Quintessence .. . 73

21 oz. Rondes. Quintessence 2 , 2.00
5 oz. Rondes. Quintessence . 350
8 =r Rondes. Quintessence.. 6.ý0
4 Oz. Carrées. Quintessence, Blou-

.chions émeri ... .. .. .. 3.50
8 os. Carmées. Qdulmum 361-

chons éméri 7.. .. .00
2 oz. Anchor......... .co.0
4 oz. Anchor. .. 1.75
8 oz. Anchor.........3.00

16 oz. Anchor,.........6.o
a oz. Golden Star "Double Force o.yS
4 oz. Golden Star "Double Force" 1.25
8 oz. Golden Star "Double Force" 2.25

16 oz. Golden Star "Double Force" 4.25
2 OZ. Plates. Soluble.. .... ... 0.75

oz. Plates. Soluble .... ...... 1.25
oz. Plates. Soluble .... ...... 2.25

16 oz. Plates. Soluble .... ...... 425
i oz. London....... .. 5
2 oz. London.... .... 7

lixtraits à la livre de e.. ' I. 0 3.00
Extraits au gallon de .0.00 à 24.00
Même& prix po'ur extraits de. tous fruita.

MoutardeFrançaise La Grosse
2 97l-86

Pony...... .... ..... 7.50,
Mediumn .. . .. .o.oo

L.arge............1.00
Snal .. . .. .20.a
Tumbers.......... . l
Egg Cupa....... ,1 ia
No 67 jars.........12.00

à dos. à la culss&
Muta....... 12... 0c
Nugget Tumblers ... . ac
Athenian Tumbier .. 92, . .1.00

Goblets ........ . . 19.
zdo&. la caisse.

No 64 Jars..........'1.0
No 6.ç Jar..........00
No 66 jars.......... . c
No 68 jars..... . .. 15.0
No 69 Jars. . .~ 21.00

vo'.sil chaussures La ds
1 &&s à la c§Wlm-as.

Marque Fromeat.. 0* polo. . *T
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Marque Jonas..........75
Vernis Militaire à l'épreuve de
l'eau............2.00

The LAING PACKU4G & PROV. CO-,
..Montréal, Canada.

Lard en Baril Marque "Anchor
Lard pesant, Canlada Short Cut,

Mess brl. 35/45.. .... ..... 23.50
*Lard pesant, Canada Short Ctit,

MeCss J bri.........12.00
Lard du dos, Canlada Short Cut,

bri. 45/55.........23.00
Lard dlu dos, Canada Short Ctît,

4 brI............11.75
Lard pesant Brown Blrand, dé-

sossé. tout gras, brl. 40/50.. .. 22.00
Lard clair, tout gras, du dos très

pcsan t, brl. 40/50.. .......... 24.00
Lard clair, pesant, bri. 20/35 ... 20.50
Lard de flanc, pesant, brl....22.00
Lard à fèves (petits morceaux,

mais gras) bri.........6. So
Pickled Rolîs, brl.......24.00

Saindoux Composé Raffiné choix
Marque "Anchor"

Tierces, 375 lbs...- -...... lb. o.o93
Boites, 5o lbs. net (doublure par-
chemin).............

Tinettes. 5o lbs. net (Tinette '
imitée)......... . o

Seaux de bois 20 1ks net $1.95.. o.o9i
Seaux dc fer-blanc 20 lhs. $î .821 o.ogh

Caisses 1o ibs, tins, 6o lbo. en
caisse, bleu.........0.09Î

Caisses t ibu,. tins, 6o Ibo. en
caisse, bleu........ .. 09

caisses, ,l bm., tins, 6o lbs., en
caisses.......... .0

Briques de saindoux composé, 6o
lbs, en caisse, qts i IL.. ...... o. loi
Saindoux Marque "«Anchor"

(garanti pur)
Tierces, 375 lbs...........
JJuatra, 5u ibb. net, itdoulure
parchemin)........ .. u8

Tinettes, 50 Ibs. net (tinette imi-
tée)............0.111

Seitux d: býoîs, 'o lbýs.,»net' (dou-
blure parchemin .... ... $2.35 o.111

beaux eia fer blanc, 20 Ibs.
bruit.........$2.22i o.Ilà

Caisses, io lbs. tins, 6o lbs. en
caisse, Rouge....... .îlâ

Caisses, 5 lbs. tins, 6o lbs. en
eaîsse, Rouge........ .iî

Caisses, 3 Ibs. tins, 6o lbs. en
caisse, Rouge........0.12

Saindoux en cariM d'une livre,
6o lbs en caisse.......0.121
Viandes fumées,

jambons: Première qualité.
Extra gros, 28 à 45 lbs.....0.13
GrOS, 20 à 28 Ibs. .. ....... o. 16
Moyen, i5 à 19 lbs......o.i8f
Petits, 12 à 14 lbs...... .0.1

Jambons désosses, roulés, gros,
16 à 25 lbs..........o.18

Jambons désossés, roulés, petits,
9 à 12 lbs.... ....- 0.20

Bacon de Laing, à.. déjeuner,
sans os, choisi........o. 18

Bacon de Brown, à déjeuner, mar-
que angaise, sans os, épais ..- 0.17

B3acon de Laing. Windsor, dos

Jambons de Laing, choisis "l'a-
,que-Nique", 7 à Io lbs. .. .. .. , .. 2

Petit bacon roulé, épicé, désos-
4 séa, 8 à 32 Iba. ... .... ... 0.13
Bacon choisi, Wiltshire, côté 5o

Ibm.............0.18
Cottage Rolîs .. .. ....... .. ... 0.171

"aiiUMUe Jumnées,
Bologna (Bondon de Boeuf). .. o.o6
Bologna (Enveloppe cirée) o.où
Brunswick (li Middle&) , u
Frankfurti......... .. 0
Polish..........0.09
Garlic.......... .o
Enipress (Poulet, jambon et

Jangue>.......doz. i. io
Saucisson fraîches

Saucisses de porc (tripes de porc) 0.071
Saucisses de porc (tripes de
mouton)........ . S

P>etites Saucisses de Porc (pur
porc)..........0.15

Saucisses Cambridge (paquets de
1 lb.) .. .... .... .. .. .. .. .oe

Saucisses de fermier .. . .. .. o.1
Chair ï saucisses (seaux de 2o

lbs.)...............
Boudin blanc*.........0.07
Boudin noir 0.08

LAPORTE, MARTIN & CIE, LTEE,
Montéal.
Légumes.

Petits Pois Importés "Soleil"
Sur Extra Fins ... oo, boites 15.50
Extra Fins.......oo " 15.00
Très Fins........10 14.00
Fins.........0 1o 2.30
Demi-fins... ... o iS .oo0
Moyens NO 2 .... .... 100 " 9.50
Moyens No 3.. ...... 100 11.75

Résumé des Règlements concer-
nant les terres du Nord-

Ouest Canadien.
TUTE personne se trouvant le seul chef d'une

failou tout individu mâle de plus de :5
anpourra prendre comme homestead -un quart de

seion de terre disponible du Dominion, au Manito-
i, à la Saskatchewan ou dans l'Alberta. Le postulant

devra se présenter à l'agence ois à la sous-agence des
terze& du Dominion pour le district. L'entrée par
procuration potarra être faite à n'impo ue l
agence à certaines conditions. par le pre. la mère.
le fils. in fille, le frère ou la sSeur du futur colon.

Devoirs.-Un séjour de six mois gur le terrain et
la mise en culture d'icelui, chaque année, pendant
trois ast. Un co!on peut demeurer à neuf milles
de son homestead sur une ferme d'au moins 85acres, pos4édée uniquement et occupée par lui ou
par son père. et mère, son fils, sa fille, son frère ou
s, soeur.

Dans certains districts, un colon dont les affaires
vont bien, aura la Préemption sur un quart de sec-
tion se trouvant àcôté de son homestead. Prix, $3 cc
l'acre.

Devirs-Il dcvra résider six mois chaque annéerendan une durée de six ans à partir de la date del.entréedu homentead (y compris le temps requis
pour obtenir la patente du homestead) et cultiver
cinquante acres en sus.

Un colon ayant forfait ses droits à son homestead
et ne pouvant obtenir une prmeton, pouriaaacheter un homebtead dans certains d.stricte. Prix

$3on l'acre.
Devoirs - Résider sur son bomeatead six mots

chaque année pendant une dur( e de trois ans, cul-
tiver 5o acres et bàtir une maison valant on.

W. W. COlTY,
Sons-mInistre de l'intérieur.

N. B.-La publication non autorisée de cette au-
nonce ne sera Pas payée.

AI Ouit SEAux est le 51CottamnP Sed'lfabrqued'après six brevets.
Marchandise de eonfanoe. ten ne peut l'alp-
~ue r .mm&wm.vb et Oum* popularité,as toms le. fournisseMr de Cme

Les Délicieu
Aliments Prépa-

rés de

CLADERK
sont f aits à la perfection au
moyen de VIANDES CHOI-
SIES.

Chaque boîte portant le
nom de W. CLARK EST
GARANTIE.

POURQUOI NE PAS aug-
menter votre assortiment de
Produits de CLARK et FAIRE
AINSI DE PLUS GROS
PROFITS ?

Fameuses Soupes Concentrées
marque "4Chateau."1

UNE SESSION
De la Cour du Banc du Roi
ayant juridiction criminelle dans et pour
le district de Montréa, se tiendra au
Palais de Justice, en la -cité de Montrél,

LUNDI. LE ONZIEME JOUR DE
SE.PTEMBRE prochain, à DIX

heures* du matin.
EN C.ONSEQUENCE, je donne avis

public à tous ceux qui auront à pour-
suivre aucune personne maintenant dé-
tenue dans la prison commune de ce
district et à toutes les autres personnes
qu'elles y soient présentes.

JE DONNE AUSSI AVIS à tous leC
Juges de Paix, Coroners et officiers de
la Paix, pour le district susdit, qu'ils
aient à s'y trouver avec tous les records.

L.-J. LEMIEUX.
Shérif.

Bureau du Shérif,
Motréal, 23 août 1911.

L'annonce représente la vapeur qui ac-
tionne la machinerie, montes la vapeur.
La publicité est le lubrifiant des. affaires,
ne ménages pas l'huile. la publicité est
le réveil-matin dus airusï sone le ré-
vel.
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Il plaît à votre Clientèle.
Quand vous donnez satisfaction à votre clientèle, vous faites

réussir votre commerce.
Le moyen le plus !acile d'arriver au succès consiste à faire savoir

à vos clients ce qu'ils paient exactement pour les marchandises qu'ils
achètent, ce qu'ils doivent après chaque achat et à tenir vos comptes
de manière à leur dire sans calcul le total de ce qu'ils doivent.

Avec le Système d'Enregistrement de Comptes MIcCaskey, basé
sur le principe de la Gravité, chaque compte est enregistré et totalise
avec cliaque achat, et chaque client a son compte enregistré de la
même manière que le marchand et de la même écriture. Le fait que
vous "onnez "b cpd un relevé de compte complet avec chaque
achat lui ins i ce. Ce client désire faire ses achats dans le
magasin où son compte est toujours prét à être réglé pour la mêma
somme qui lui a été indiquée, chaque fois qu'il veut faire un règlement.

Une ceule W CAS Sans teneu
Ecritre 

de >1ivre""-.
SYSTEM

est en usage dans 70,000 magasin de détail du Canada et des Etats-
Unis. Soixante-dix mille marchands ont constaté que le Système
McCaskey supprime la tenue de livres inutile (inscription et report
d'un livre dans un autre), qu'il empêche les erreurs de comptes.

Ce système empêche aussi la perte de clientèle en raison de discussions au sujet de comptes ; il empêche qu'un commis oublie
l'inscription en compte ; il limite le crédit automatiquement et prouve la perte éprouvée par le feu.

Désirez-vous savoir qui, dans votre localité, emploie le Système McCaskey ? Nous avons des milliers de certificats provenant de
commerçants que vous connaissez

En nous envoyant une carte postale ou une lettre vous obtiendrez des renseignements sans que vous soyez obligé à faiie un achat
Ecrivez aujourd'hui mme, ou bien découpez cette annonce, apposez-y votre signature et votre adresse. Nous saurons ce qu

cela voudra dire.

Dominion Register Company, Limited,
90-98 rue Ontario, Toronto, Canada. da

519-521 Corn Produce Exchange, Manchester, Angleterre. princip.es viets.
Man.facturiers de Carnets de Vente de Sireté à double et triple expédition et de Carnets simples au Carbone dans toutieb les variétes.

R. W. HNOG, agent pomnoil. serbrook. Oué.

LaI-
MIas Haute ta pureté absolue

de la Gélatine de
Cox en fait un pro-

duit classique d'une renom.
me universelle. En poudre
ou en lamelles, elle est tou-
jours aussi exempte de sub-
tances étrangères que le
cristal de roche le plus. clair
est exempt de terre.

Gélatine
de Cox

Rlle n'a jamais désappointé
et ne le fera jamais, parce
que le public obtient ce qu'il
demande quand Il achète la
gélatine supérieure à toules
les autres-celle de "Cou".
La plus haute qualité aujour-
d'hui, demain et tinjours.
Actif air et certain pour un
stock d'épicerie-valant ton.
jours le plein montant de roo
cents par dollar.

Le Macaroni, le Vermicelle, le
Spaghetti, les lettres et pétes
de fantaible de Codou repré-
sentent le suprême degré de
qualité-le plus haut résultat
de l'habileté, de l'expérience
et de la propreté dans une
manufacture modèle déclarée
être (par ceux qui le savent
réellement) une des plus bel-
le 4 au monde.

Macaroni
de Codou

Un macaroni dont la délica-
tesse et la blancheur testifient
des précautions prises en choi-
sissant uniquement le plus
beau blé (Taganrog) pour sa
fabrication. Aussi t e n d r e
qu'un macaroni peut l'être,
nourrissant au plus haut de-
gré. Que le nom de Codou
sur chaque paquet berve à
vous assurer de la
plus haute qualité
quand vous faites
un achat.-La

ARTHKUR P. TIPPETI 0 CO.

MONTRÉA.,

NOUS pouvons ajouter
peu de chose à tout -ce

qui a été dit sur la pu-reté et la supériorité
absolue du

Soda à Pâte
"COW BRAND"

Quand la confiance de la cliente
en son travail est si généralement
exprimée, il n'est pas besoin d'un
long argument pour vous montrer
l'avantage que vous avez à le
mettre en stock.

C'est LE MEILLEUR, et
comme tel, il devrait ton-
jours se trouver sur vos
rayons.

CHURCH & DWICHT, LIMITED,
MANUFACTURIERS

MONTREAL
TORONTO.
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Petits Pois "François Petit & Co."
Fins, ius. boites, *btes illustrées. 10.00
Fans, ioo boites, étiquette dorée 9.50
M~oyens, ico btes, étiquette dorée 8.oo
haricots "bole1' C/
LxiriL 1I11s, 40 fla'cons.....10.00
Lxtraî lFis, 1oo boites........1350
Finis, 10o boites .... 12.00
MOYCens, 100 boites........900
Loul>es, 100 beites.......8:6o
à 1 Uumîs No i, extra zobie 20
Macédoines No i, extra, 40 flacons 9.00
Macédoines No 2, extra, 100 boites 9.25
%Utes de Celeri, 100 boites 8.00
Côtes dc Céleri, S0 boites.....7.50
Lpiliards est Purc..........9.00
Lpinards cixltiréc, 50 boites .. 8.50
Epimards cil l'urée, 40 fla'cons .. 7.50
Ponids d'Artichauts, 100 boites .. 33.00
Soupes.
Vertes cerfeuil, ioo boites.....9.50
Julienne, 100 boites.. ........ 8.00
Printanière Nouvelle, îoo boites 9.50
l'urée de tomates concentrées,

100 boites.........9.50
Aspere c/8
Branches géantes, So boites...240
Branches géantes, iii bocaux.. .. o.oo
Branches Grosses, so boites ... 23.00
Branches Extra, ioo boites ... 22.50
liranllchs ]Fines', 1o0 boites .... 21.00
PoimîteS téteS seUlemenC1t, 100 bteS 25.50
Pointes têtes seulement, 40 flacons 14.00
Coupées ier choix, 100 boites .. 18.5o
Couples 2ème choix, sans têtes,

5o boites...........11.00
Coupées 2ème choix, sans tètes,

100 boites.........11.50
Flageolets
Extra Fulis, 100 h'>itcç .... ..... J3.00
Moyclns. 100 ixoite.,._........ . 00
Chou,îx Bruîxelles, 100 boites 10 00
Sardines c/s
Romain is..........8.o0

Victoria .... .. . 8.50
JuLnquiera la.........8.50
White Bear ils.........16.00
White lieau s.........9.50
Bonne Ménagèrc à&........3.00
Superbes à la Ravigote....25.00
Tomates IJoz.
Victoria C/s 2 doz.......1.4o
Blé-D'inde Doz.
Victoria C/s 2 doz..... 1.00
Savons de Castille
Le Soleil 72% d'huile Olive. Lb.

morc. de ii Ibo., 25 lbs. à la c/s 0.071
mure. de 21 Ibs., 12 Ibs. à la c/à o.o81

c/s
morceaux de j lbs., 50 00 3.50
morceaux de 3 OZ., 200 ai 3.75
morceaux de 7 OZ., 200 id 70La Lune 65% d'huile d'olive L.b.
morc. de ri Ibm., 25 lbs par c/s 0.07
more. de 21 lbs., 12 0.o8

morceaux de à lb., 50 3.25
morceaux de 31 Oz., 100 ~' 1.80
morceaux de 31 Oz-, 200 3.40

Duffy & Co.
Grape Juice, qrts 12S......4.75
Grape juice, pts 24 .......... 5.00
Grape Juice,.Iplits 368......4.75
Apple Juice, qrts 12S......3.75
Apple Juice, pts 24s.........4.50
Champagne Pommes, qrts i2S . 4.50
Champagne poImmes, 24S pts .. 4.90
Motta Golden Russet
Sparkling Cider, qrts 12S .. ....
Sparkling Cider, pts 245.....
Sirop, Vinaigre, qrts 12S ......
Thés Japon
Victoria, go lbs........
Princess Louise, 8o Ibs.. ..
Princess Louise, 30 lb.....
Princess Louise, I bs.. ..
Vert "Ceylan"
Duchess, 6o lbs. ......

4.50
4.75
2.40
Lb.

0*.27
0.20
0.21
0.23

0.24

Noir (Blond)
Victoria 50/30 tloe......0.31
Princess Louiée, 50/30 tins . 0~
Empois Remy
Paquets 2 lbf., SÔ8 so
Carton r IL, 508......... . d
Carton i11h., ioos........o.o8
Carton il lb., ioos. .... 0.08
Bbl. 4os...........0,071
Keg i20s...............0.071

lhuil.' d'olive "Minerve"
c/a 12 Btls. i litre.......6.5o

.. 12 btls qrts....... .
24 btls Pts. ..... 0.25
24 btls j pts.......4.25

Estagnons, 5 gaI........2.40
Estagnons, 2 gal..........2.50
Estagnons, i gai........2.6o
Estagnbns j gaI.......80
Estagnons, j gal....... .270
Estagnons, j gal......70

JOHN P. MOTT &CO.
J. M. Donglas & Co., Agents, Montréal.

Chocolats et Cacaos Mott
Elite, per doz. o.go

La lb.
Prepared Cocoa. 0.28
&Teklast Cocoa 0.38
N i Chocolate. 0.32

Diamond Chocolat.......0.24
Navy Chýocolate.......029
Cocos Nibbs 00 ............ 05
Cocoa Sheils.........0.05
Confectionery Chocolate .. .18 à .30
Plain Chocolat. Liquora . 1.8 à 0.35
Vanilla Stick.......la gr. 1.00

RAMSAY LIMITED
Sodas à la Crème, pqts Sc, doz. o.50
Sodas à la Crème, pqts ioc, doz. 1.00
Sodas à la Crème pqtS 21C, chaq. 0. 221
Arrowroot.........0.14
Social Tea..........o16

il LE LAIT/
EVAPORt

ST. CHARLES MILK
EST SANS DÉFAUT.

Chaque épreuve de climat et de
température donne les mêmîes ré-
sultats, quand il s'agtt: de notre
Lait Evapord de la Marque St-Char-
les. C'est le meilleur pour tous les
usages.
Un sûr favorl auprès de votre
clientèle.

ST. CHARLES CONOENSIN.C QO0
L INGRSO<T4 , ONTARIO, CANADA I

Bon surtout pour
les Bébés et

Trois fois plus nutri-

f que le lait ordi.
flaire et ne risquant
pas de se gâter, voilà
lraison pour laquel-

l e une place spéciale
- a été accordée, dans

la "nursery" et l'hÔ-
pital, au

LaitEaor
"Canada F"ist
Le Bulletin No. 208
du Revenu de l'Inté-

rieur, certifie qu'il est absolumtent put et q u' il contient
la plus haute proportion de véritatbles él6ments nu.
tritifs. Condensé et mis en b:)ites dans une manu-
facture sans égale Pour sa construction sanitaire, par
u2 pr,)c&dé qui assure un prolult de pureté abs-ilue.

Donnez un ordre à votre fournisseur.

The Ayliner Condensed IiIk Co., Limitel,
AYLMER Ont.

Bureaux Principaux à Hamilton. ont.
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IENEZ AVEC PROFIT
VOTRE CAZOLINE ET
VOTRE PETROLE

Vous pouvez le faire avec un

AWUI OWSEl à leurs Autmatiqu

c'est un appareil CR act, économisant l'es.
pace, propre, net et Profitable.

Pas de LMesures, Pas d'Entona~oirs, Pas de
Gâchis, Pas de Perte.

Chaque sou- de profit entre dans votre poche.

Mri, Eiramdem et Styles mceaut à tous
ks bssdu

L'appareil qui remltourte icn prix.

Demandez la brochure gratuite No 8 F.

S. F.BO'WSER aCo.,Y
INO.

TORONTO, ONTARIO-.....

66.68 Ave. Fraser.

Couteau à'«Fromage Automatique.
'-PERFECTION"

ePAIRONIC Du 'rEMpS ' tL ëR
uFCbgd=le de profit. Pas de déchets ni de poids trop fort.

Il$f o let.car ils reçoivent une jolie tyanche de frtoma-
ge frfai ppéýtis»-st, pesant exactement le poids demandé.
Vente par l'intermédiqire des marchands de gros ou directement.

- Démandez les prix et ternmes de vente.

THE F AMEA COMPUTINO 0THEOPER OA N A0D.
117-19 RUE HUNTER OUEST,

HAMILTON, - ONTARIO

EN ECRIVANT .AUX A NNONCEU IRS8, CIT 1EZ 1"LE PRIX COUP-ANI"'

BOITES EN FER-BLANO
Unies ou ornementées pour

.i empaqueter :

La Poudre à Pâte,
les Epices, le Café, le Thé,

le Saindoux, les Viandes,'
ou

tous autres pro-
duit& .alimen-

taires.
Voua devriez vous procurer nos prix avant de placer

vos ordres

AMERICAN OAN "COMPANY
MONTREAL, HAMILTON.

LES BÉBÉS MANGENT CE QU'ON
LEUR DONNE.

L'enfant ne peut pas choisir sa nourriture comme
les grandes personnes. Ce sont les parents qui doi-
vent choisir l'alimentation de leur jeune enfant. Don-
nez aux bffla le

Lait Condensé

RINDEER.
Il est pur, stérilisé et exempt de germes actifs-il

ne contient aucune des infections que peut transmettre
le lait non préparée

THE TRURO CONDENSED MILK GO.,
Umltqd.

TrqUnOSM. IL .HUNINODON, P. 0.
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Satisfaisants,
Délicieux.

,Satisfaisants au point de vue de la
Qualité et (lu Prix. I)élicieux, parce
qu'ils ont beaucoulp (le saveur et (le
croustillant. <tanit elsqfluetés danis
des boites hermétiquement fermées.
(lui li m tiennent à l'abri dle l'humidi-
té. Quand on vous leniande des is-
cuits à la Crème

"PERFECTION",
n'offrez pai un autre article à leur
place, parce qu'on n'en peut pas trou-
ver d'aussi botis,qIuand on a goûté une
fois ,sux B3iscuits Perfection.

D)ans la fabrication des biscuits,
nous employons les niétliodç-s les plus
nouvelles et les ouvriers les plus lia.
biles uniquement.

Mettez en stock un loY<ýomme
échantillon.

The Mooney Biscuit
and Candy Co., Limited

StratE ord, Ont. Wi nnipeg, Man.
N UCCUt 11.4A LES A 1

Hlamilton Ottawa
Sydney. C. B. Halifax. N. E.
Fort William. Calgary.
Vancouver. C. A. St-Jean, T. N.

IL N'Y A AUCUN RISQUE NI
SPECULATION DANS LA VENTE

Ce sont des articles
de vente courante
et des modèles de
pureté et d'excel-

ltegistered lence dans le mon
Tratle-àMark de entier.

53 des plus hauts Prix et Médailles
en Europe et en Amérique.

[imbris se 1780.
MOtITREAt, Can. DORCNLST[R, Mass.

LAKE 0F THE WOODS MILLINO
C0., LIMITED

Fabricants de Farine "-PIVE ROSES"9

MEUNERIE A KEEWATIN
Capacité 9ooo barils par jour.

Meunerie à Portage Laprairie,
Capacité 15oo barils par jour.

Capacité Totale 10500 barils par jour

Bureaux :MONTREAL, TORONTO,
WINNIPEG, KEEWATIN,
PORTAGE-..PLI&RIZ

CONFITURES PURES DE UPTON
CollionES PORlES
NOIJIFUE >0180,
% DE OI (9m

NII111111 PEETEZ
Absolument pures
et de saveur déli-
,ieuse, conservées

tin es seaux de5 Ibn. et des jarres
en verre de z6 oz.,
doublet or. scellés1
hermétiquement

MlE IIEUIDE
DaiE DE
UPTON

Bien et favorablement connue de
l'épicier et de ses clients dans tout le
Canada, où elle est faite.et vendue
puis plus de quinze ans.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEUR& CITEZ « L& ppjX COURtANT»

"LA F AVORI Tt"
La Mine par excellence pour les po&Ies.
Xlle donne un lustre permanent,
Ne tache pas les mains.

CIRIAGEli GOON
La meilleure combinaison de cirage à

chaussures, conserve le cuir et lui donne un
lustre parfait.

IPROTEacTroP it11EC
La meilleure gralase pour harnais, & su-

Flit et conserve le cuir en le mettanto à
l'épreuve de l'eau.
IVnaNIS UNFCXLE BAM-1
,donne à la chaussure un brillant étince-
lant et durable.

Ces produits sont en vente chez tous les
Iciers en gros. s'adresser au besoin A

Unde Sm. Dresig C.., Laoae I.Q.
R*swéautaat$àQuàbee: nu.Jj OIEIEEI à e

CHOCOLAT 1 9
muelré . L T

e.DES6 E3PICIBERS

Pour teu» les

Besoins de la Cuisine
Tablettes de 3 lb.

Fabriqué par

JOHN P. MOIT & CO,,
HALIFAX, N. M.

J.A.TAYLOR, Agent, ]Montréal

4,A FAi&i PR1WARUE
<SenLF-RÂISINo PLOUR)

DE BRODIE & HARVIE
est aujourd'hui la farine préférée des
méEna&ères. Elle donne une excellen-
te pâtisserie, légère, agréable et re-
cherchée par les amateurs Pour ré-
ussir la pâtisserie avec la farne pré-
parée de BRODIE & HARVIE, il
suffit de suivre les direction§ impri-
mées sur chaque paquet.

4 et le rue Bleury, BORTRERAL1

MAAILLE, CENDREAU & CIE
successeurs de CiiS. LACAILLES & CI.

EPICIERS EN GROS
impotateurs de Mélasses, Si-
rops, Pituite Secs, Thé, Vins,

Ziqueure, Sncres, £tc., Xtc.

Spécialité de Vins de Messe de Sicile
et de Tarragone.

M2 Rue St-Paul et 14 Rue 8t-Dixier

MARCHANDS DE LA CAMPACN E
Vos climats aimeront fumer nos tabacs.
Ecrivez-nous pour prix et Conditions.

J. A. FOREST, 1AJPj'PJ
Des lignes quilse vendent toujours facilement:
'PETiTCANADIEN.9" CRAND CENERAL"
I"fOUCE." - UELOIQUE."
'NAVANA' "COMSTOCK."
"BLEU." . "QUESNEL"

PARFUN D'ITAUE.89
Invitation spéliale aux marchands de la cm

pagne.

J. A. FOR FST, Importateur,~
189 AMHERST, MONTREAL

*Tu., Eu 1407J

Intéressez-vous à quelque chose et cela
dès aujourd'hui. Trop d'hommes s'in-

téressent au passé et à l'avenir, et le

font qu'accumuler des regrets.
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Sandwiches............01
limperials...........0.06
Biscuits au soda....... .. 8
Biscuits au vin........o. iij.
Jam Jains.......... .. 1
biscuits au Café Noir..... .0.1

ST. CHARLES CONDENS-.
ING CO'Y.,

st CWAP Ingersofl, Ont., Cam

Laits et Crème& Conden-
sés.

St. Charles 'Farnily"........3 !0
St. Charles "Baby.' 4 doz., la est 2.OP
St. Charles "te.......3.70
Lait "Silver Cow"........4.55
"Purity"......... 4.25
"Gooid Luck"........ .0

SALADA TEA CO.

rHES DE CEYLAN
"SALADA."

Erîquette Brune, i's et fa5. $0.25 $0.30
Etîquette Verte, È's et 1i.. 0.27 0.35
Etîquette Bleue, i's, l's, i's et

'.. .. .. .. ........... 0.30 0.40
Etiquette Rouge, i's et 1's - 0.36 0.50
Etiquette Dorce, i's.......44 0.60

SAVON
The GENUINE. empaqueté 100 mior-

ceaux nar caisse.

Moins de-s caisses .. .. .. ..... s.oo
Cinq caisses ou plus. ...... 15

SNAP CO., LTD.,

Montréal.

- Snap Hand
Cleaner.

No A Ced3o.30
Cse de 6 doz. 7.20

Il! î 30 jours.
ARTHUR P. TIPPET & Co., Montréal

Lime. Juice «"Stowers4  La cse
Lime Juice Cordial, 2 doz. .. pts. 4.00
Lime Juice Cordial, i doz. . t 3.50
Double Refi. lime juice....... .. 3.5o
Lemon àyrup .... .... .... ... 4.00
THE UNCLE SAM DRESSING CO.,

Lanoraie, P.Q.
Vernis "Uncle Sams"

Bout. 6 cz. No i..........2.00
Bout. 40= Nox.........1.40
Bout. 4 Oz. NO?.......o: 1 * 0
Bout. 4 OZ. (bout, nlue).. doz. 0.75

Vernis Chocolat.
Bout. 6 oz., No 1.........2.00
Bout. 4 oz., No i............40
Vernis noir No i Extra BrIs 4o

gallons........ ..... . . 6o
Vernis noir No i Extra Cans' * i

.ç gallons..'..........1.75
Vernis chocolat No i, bris 4o gals. 1.6o
Vernis chocolat No i, Extra cana

T à s gallons ....... . .. 75
Graisse, "Protectorine.

(Pour harnais et chaussures).
Boites 8 oz..........1.25
Boites 4 Oz.07

Cirage Combiné UCoofl....07
Cirage d'Chaussures "Coon" doz. '0.75

Mine à Poêle "Favorite'
Mine "F~avorite," No 4, doz. 6.* .45
Mine "Favorite," No kl, doz. . 79
Mine "Favorite," No t, do...oo

1. OýTON à 'Co&
Hiamilton.

Confitures garanties pures.
Framboises, Fraises, verres de i

lb., 2 doÉ. par cse, doL. ... 2.00
Pèches, Gadelles Rouges, Gro-

seilles verres de i lb., 2 doz.,
par caisse.......... .70

Prunes, verres de i lb., 2 doz. par
caisse .. .... ........ i. doz. 1.6o
Assorties --

Verres de 1 lb.,?2 doz. à la coe, do&. 2.75
Marmelade de Pamplemousse

(.Grape Fruit), verres de x lb.,
2 doz. à la caisse .. ..... doz. 9.69
Pure Marmelade d'oranges

Verres, 12 oz., 2 doz. à la ce, do: 1.10a
Verres, 16 OZ., 2 doz. à la cse, doz. 1 'V~int Sealers, i doz. à la cste, doz. .5

Tins, NO 2, 2 doz. à la cse, doz. o
Tins, NO 4, 2 doz. à la dse, .. bte a.32
Tins, No 5, 9 au crate .. .. btc 6.4o
Tins, No 7. 12 à la caisse .. bte o.56
Seaux en bois, NO 7, 6 seaux par

crate .... .. ... seau o. 56
Seaux en *bois. 3o Ib....lb. o.7f

Miel Pur Clarifié
Verres, 12 oz., 2 do:. à la cse, doz. 1.40

White Clow-
Verres, 12 oz., 2 do:. par cse, dor, 1.6o
Verres, 16 oz.. 2 doz. à la cse, do:. O.oo

Fret payé d'avance sur to caisses ou
davantage expédirées directement dé la
manufacture à

Windsor. North Bay. Montréal,*
tous -les points intermédiaires en O¶lta.
ri. Pour tous les autres endroits,.bu',
allocation de fret de 25 ceptir par 4w5

qera faite. Termem- net. stanq e8eOMP *

cela signifie des2Dollars.
Tout le long de l'année-été comme hiver-une publicité

considérable, co ntinue, attrayante, crée uedmande
soutenue pour

Po0-st Toasties
Cela veut -dire' un bon et clair profit pour les Epiciers, sans

aucun risque, parce que la vente -de chaque
paquet est garantie!

"LeSoveziren est'Durable"
- - -pbûr le Eiciers et leurs Clçts.

Canadian Postuni 1CrJ.r ýýay, *~ ited, Windsor, Ont.

oT
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Un Nettoyeur Qui ige'Vend
UBL~T est un article que chaque Epicier entreprenant devrait avoir particulière- ~LT

ment soin de tenir en stock-s'il veut plaire à ses clients et s'asurr un
profit substantiel.

La Lessive de -GÏliett
1 EATS O1-RT 1

le nettoyeur le plus efficacle sur le marché, a conquis son entrée dans chaque ménage bien teu du pays.
La variété des usages auxquels on peut l'employer a créé une demande énorme pour elle.
Nle feriez-vous pas mieux d'en vendre?
Si votre Marchand de Gros ne veut pas vous en fournir, envoyez-nous une commande et nous vous l'expédierons

directement de notre magasin de Montréal.

ETABLIE -EN 1852.-

CI'est ~uif0it incontestble
JT48I~~.que la grande majorité

des épiciers du Canada10
QMIVa déclaré que éaetl

summum de la

"p grana loin et la plus gran-

lm OIL e habileté président, dans les

Les marchandises de Qualité se
vendent .dteiles.mêmes.

-osPue mettre en avant la.mARoQli BRUNSWICK et obtenir la
q let cinèed famille.

CONNORS BROS., Limît ed,
BLA"CKS MAMMOR. N. B.

LEONARD BROS., Montr6ei. - C. H. . HILLOOATg Sydney. - A. W. HUBAND, Ottawa.-JAS. HAYWOOD
T mOnto-CHAS. DUNCAN, Winnipeg.- GRANT à OXLEY Coi, Haliax. - 0. DE CARTERET, KIflisIon. -
et VImimmIa dft A alUAi a obmoea »-0 -LOMJ Co. -.- IVUm,~irMhU-UNTN6YONY eno Alt
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REVUE HEBDOMADAIRE

Cominerte Finance, Industrie, Assurance, Etc.
EDITEURS: A M" d'vus coatfrlre ptr' écrit adressé dire&imnnn

à nos 'boreauz, 15 iodai au m"in aviait la date d'enjdlrto
La Compagnie de PobtleationI dis Matebauds Détailleuru du 'abommcient est contnu de plein drot.

Canadi, LIniit6, Toute' anne cocmencéle est due en entier.
80 re, SèDeii MNTREAL abonnement ne cess pas taut qtueà leg arrérages ne 8oi09

80 re St.Des -• MtTREAL.pas payé
Téléphone Beil Est 116-1186. Tout chèque pou paiement d'abonement doit Abq fai

Moatréal et Rani..., $2.5yable au pair à Montréa." doen efatpabeMontral et -Banue, $2.mandats bons de te
ABONNEMENT; Canada et Etats-Unis, 2.00 PAR AN. à rord.- de U L Pr Courant

Union Postale%.. Fit. 20,0.. nI-be dridex t los 1steutc., simplemna n t come suit 
Il n'est Pas accepté d'bnmTt ot ch6q dpou amn " dLE PRIX COURANT " Montréal.

Reptesentànt -sp6laf inpe la Provinoe d'Ontarlo: J. S. Iobbrtbod Co., 15M rue gay, Toronto

MONTREAL, 8 SEPTEMBRE 1911

LA PLACE DE MAITRE DE POSTE A MONTREAL

Au nombre des vers rongeurs les plus funestes aux oeu-
%res vives d'un Etat, il faut compter au premier rang le "fa-
voritisne". Autrefois, c'étaient les rois absolus qgti grati-
fiaient leurs courtisans de grasses prébendes ou d'appelis-1
santes sinécures; aujourd'hui, dans les républiques ou sous
les rois constitutionnels, ce sont les chefs de partis. De
sorte que l'on peut chanter, comme dans la "Fille de Ma-
dane Angot",

C'était pas la peine, assurément,
De changer de gouvernement.

Se présente-t-il une vacance dans le moindre service? Un
deputé accourt et la demande pour le fils d'un électeur in-
fluent. Un poste important par ses émoluments réclame-t-il
un titulaire? Aussitôt les appétits surgissent: c'est à qui
convoquera le ban et l'arrière-ban de ses amis pour e,çercer
une pression sur le gouvernement; les ministres sont plus
occupés à ce sujet, plus tourmentés que ne le sont à l'heure
u'il est les diplomates européens à propos du Maroc.

C.ette malheureuse coutume d'abandonner à la faveur, et
non au mérite, les places qui comportent le plus de respon-
sabilité, peut même quelquefois mener un pays à sa ruine.
Toit le monde sait qu'en 1870 la France n'a été écrasée par
la l'russe que par son défaut de préparation: chacun s'était
tie >ur son subordonné, et si le maréchal Lebeuf avait eu
lan, son ministère des employés compétents, la France n'au-
rait pas été ainsi surprise et accablée.

Mais, nous dira-t-on, vous exagérez. Il est évident, d'a-
pîres le titre de votre article, que vous voulez faire-allusion à
la position enviée de maitre de poste à Montréal, et l'on saif
'ue ces fonctions ne sont-qu'une sinécure, une place hono-
ritillue accordée parfois comme récompense de services po-
liiques; du reste, le bureau de poste de Montréal est une
iiachine toute montée, qui marche toute seule. Nous ré-
l, ntIrons à cette observation que toute machine a bes.oin
d'un mécanicien qui en surveille les rouages et que, plus elle

t compliquée, plus son mécanicien a besoin de connais-
s.uces techniques. La ville de Mtontréal f'est plus ce qu'elle
eiit il y a 20 ou 30 ans; elle 4onipte aujøg«bi aj..nQmbry
d( grandes villes du monde; son Bureau de .Poste est, de-

iui le centre d'un moqvemen e; -inteuia es re-
laisns s'étendent aux cinq parties du monde;.i s'y présente
c. ntinuellement des questions importantes ou déliëates, à
trancher. La nomination de son.chef est donc;deyenue, pne
ir stion d'affaires, et non plus une question de politique.

Du reste, quelle est la position éminente qui peut être
t '.ée de sinécure? Prenons un exemple d'actualité; aucune
(- rge ne semblait être plus facile à remplir que celle de

gardien, d'inspecteur, ou même de surintendant au Musée- du
Louvre, aussi les politiciens se faisaient-ils un plaisir d'y
caser leurs amis. Qu'est-il arrivé? La France vient de per-
dre la plus belle pièce de son écrin artistique, et les journaux
nous ont appris que le gouvernement avait balayé tous les
fonctionnaires de son musée.

La Commission du Service Civil du Canada fait passer
depuis quelques années des examens sérieux à ceux qui veu-
lent entrer dans le service civil, et le système de promotion a
été mis en honneur partout. Aussi, nous espérôns que, dans
le cas actuel, le gouvernement restera fidèle à ces rinci es
et qu'il choisfra comme maitre de poste à Montréal c'e' i
fut le bras droit du regretté M. Harwood,,celui dont les ca-
pacités et l'urbanité sont apprétiées de tous, M. L.-J. Ga-
boury. Cette position lui revient de droit; ce choix serait
unanimement approiivé par les contribuables en général, et
le commerce en particulier.

LES MOISSONS DANS LE MONDE.

Depuis la fin de juin, dît le "London Economist," la sé-
cheresse et la chaleur ont été très fortes, et sur d'immenses.
étendues de terres, il n'est pas tombé une quantité de pluie
qui vaille la peine d'en parler. Il en est resutté de sérieux
dommages à presque toutes les récoltes des champs, des
vergers et des jardins, le blé et le mais de printemps semé de'
bonne heure, étant les seules exceptions.

Les conditions météorologiques dans les pays continen-
taux de l'ouest ont été semblables à celles qui ort régné dans-
ce pays-ci, et la récolte du blé est généralement abondânte,
ou au moins au niveau de la moyenne. La France et l'Au-
triche-Hongrie ont de meilleures récoltes qu'en 191o; en AI-
lemeagne, les chiffres officiels indiquent une bonne récoltei
moytnne, quoique un peu plus faible que celle de la dernièrel
saison. Le rendement en Italie sera de 24,500,000 quarters,:
soit 5,300,000 quarteis de plus qu'en igo, L'Espagne a une
neilleure récolte que l'année dernière. Dans l'est de l'Eu-.
rope, les conditions ont été défavorables. La récolte en Rus.;,
sie sera très mauvaise, si l'on peut se fier au rapport prélimià,'
naire, et celle de la Roumanie ne sera pas aussi abondante^
aerr ripro.fEn-ce' qui :concerne- la- Russie, l'estimation préliý

minaire n'offre aucune certitude, car on cosistate gêhérále-
ment une différence de nombreux" millions. de quarters"etr&
le ra.pport final et le rapport prélimimtiire. ,

- L'estimation de la récolte mondiale pour igro dst bwplus)
:forte qui" ait:été faite deptuis- plusieurs anees, et ·le derdie¶.
total suffira amplement à- la -demande de consômmtion; ent
outre, il y a de fortes réserves de blé ancien disponible à lan
suite de deux saisons successives d'une abondance extra-
ordinaire. l . .
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AUMENTATION DU COMMERCE DU CANADA

Le rapport du Département de l'Industrie et du Com
merce pour le mois de juillet, accuse une augmentation de
près de six millions sur le commerce total du Canada.

Les importations et exportations se sont élevées à
$67,151,264, en augmentation de $5,894,714 sur le mois de juil-
let 1go. Le montant total des importations et exportations
peadant les quatre premiers mois de l'année fiscale s'élève

à $249,31,772, en augmentation de $16,4oi,5i2 par rapport à
la période correspondante, l'année précédente. Dans cette
soqime, les importations figurent pour $î56,967,38o. Le re-
vefu des douanes, pour les quatre premiers mois de rexer-
cice fiscal, est <le $25425,808, en augmentation de $3,oooooo.

RAISINS DE CORINTHE ET AVELINES

D'après des avis reçus par' câblogrammes, la récolte des
avelines, dans le Levant, ne sera que le triers ou la moitié de
la production de la saison dernière. Les prix des avelines
écalées ont déjà fortement avancé sur le marché primaire.

La Compagnie Privilégiée, agissant d'apres les pouvoirs
à elle conférés par le Gouvernement Grec, a de nouveau dé-
cidé, après délibération, de retenir 35 pour cent de la ré-
colte de raisins de la saison courante, récolte qui s'élèvera
probablement à 16o,ooo tonnes au moins. La plus grande par-
tie 'les 50,ooo tonnes ou plus qui sera ainsi retenue sera
vendue pour la fabrication du vin, et la balance sera mise
en réserve, croit-on, pour subvenir aux besoins du commerce
de Iruits du pays, en cas d'un manque dans l'approvisionne-
ment. Avec une récolte de 16o,ooo tonnes (certaines person-
nes prétendent qu'il manquera 1o,ooo tonnes pour arriver à
ce chiffre) quelques opérateurs pensent que la quantité dis-
ponible ne sera pas supérieure à celle qui est nécessaire aux
besoins du monde entier. Aussi il n'est pas probable que les
prix actuels baissent d'une manière sensible.

L'INDUSTRIE DU THE DANS L'INDE

D'après une importante maison <le Calcutta, le nombre des
compagnies de thé enregistrées dans l'Inde serait de 94, et
le montant de leur capital payé, de 28,234,250 roupies
($,147,897). La quantité moyenne de thé produite
par les récoltes de seize saisons, a été, pour ces
94 compagnies, de 35,883,137 livres. Le prix moyen au-
qdil ce thé a été vendu, est d'un peu plus de 7 annas (14c.)par' livre. Le coût le production par livre est un peu supé-
riêeti à 5 annas (1o cents). L.e revenu brut par an a été de
16,344,604 roupies ($7,763.686), les frais, <le 11.498,858 rou-
Pie . et le profit, de 4,845.746 roupies ($1.571,637). La su-
perficie cultivée en thé était approximativement de 8o,86îacres, et le capital par acre, de 349 roupies ($î r3)

Les perspectives sont considérees par ceux intéreýsésda'i' l'industrie du thé comme plus brillantes en ce moment
q_çiles ne l'ont jamais été -Comme preuve, la valeur despl4rtations de thé a augmenté d'un certain pourcentage, aucoUrA de l'année dernière.

v 'hiffres suis'ints concernant les exportations de thé'vril au jOtjuin 1911, extraits des livres d'eit . p
na0è I'de la douàre de Caletfa, et reçus péri ie u
de'*Cf1ttgong, sddt publiés pai la Indian' tu a Ass men t

Noir, 9,1I5,>32 ivres; vert, néaht. ChittSlivres,' »ý, t59.3T0. Total, 13.552,373 livres. Le to-
,poàe la msme période en 1910 est approximativement deI«e.o$o livres. -

DECES DE M. S.-O. GREENING

Nous avons le regret d'apprendre à nos lecteurs la mort
de M. S.-O. Greening, chef de la maison B. Greening \\ ire
Co., Limited, de Hamilton, Ontario. Le défunt naquit à
Manchester, Angleterre, le ier août 1847. Il vint au Canada
avec son père, Benjamin Greening en 1856; ri était alors âgé
de neuf ans. A la mort de son père, en 1877, il prit la direc-
tion de la compagnie, qu'il administra avec activité jusqu'à sa
mort. M. S.-O.' Greening consacra la plus grande partie de
son temps au développement de la conpagnie dont il était le
président', et le' succès de cette compagnie est dû en grande
partie aux méthodes d'entreprise du défunt. Elevé dans un
milieu industriel, M. S.-O. Greening connaissait parfaitement
tous les détails de l'affaire qu'il était appelé à diriger, et il
fit prospérer sa compagnie comme peu d'hommes auraient pu
le faire. Il était aussi directeur de la Dominion Power &
Transmission Company et les autres directeurs, ses collègues,
le coiiüdéraiçnt toujours comme un homme d'utie habileté
exceptionnelle en toutes choses.

M. S.-O. Greening jouissait d'une haute réputation dans
la ville de Hamilton. Sans aucune ostentation, il prenait
une part active à beaucoup d'oeuvres sans que ses amis en
eussent connaissance. Animé d'un esprit charitable, il con-
tribuait largement au soulagement des malheureux. Sa mort
cause de profonds regrets.

Le défunt laisse une veuve, un fils, H.-B. Greening, qui
dirige actuellement la firme, et trois filles. "Le Prix Cou-
rant" prie la famille en deuil d'accepter ses plus sincères
condoléances.

LES CONSERVES DE SAUMON

Estimation de la nouvelle production

Des rapports adressés de la Colombie Anglaise au
Seattle Trade Register indiquent que la pèche du saumni
dans la rivière Fraser sera bien au-dessous de la moyenne.
La saison du sockeye est à peu près terminée dans les ri-
vières Skeena et Naas, car les humpbacks ont commencé a
apparaitre, et c'est généralement un signe qu'il n'y a pli-
le sockeyes. Les estimations concernant les conserves tn
Colombie Anglaise sont les suivantes: River Inlet, 83,000
caisses; rivière Naas, 26,ooo caisses; rivière Skeena, 110.000
caisses; districts environnants, 25,000 caisses.

RAPPORT DE LA' DIVISION DES MINES DU

MINISTERE DES MINES

La Division des Mines du Département des Mines du
Canada a publié un rapport sommaire pour l'année civile ter-
minée le 31 décembre go9. Un premier tableau indique l'étit
actuel de l'industrie électrique de l'acier dans.le monde e-
tier; puis le rapport passe en revue les divers procédés en. -
ployés dans la métgliurgie électrique de l'acier, le traitemel
de .,dv piineraisui_ d.ne rune stathstiquei;les explosion
surlpn,çm d8 q', migwsg i Cana4g., Oi tnuu¥e ,dans t

rappgrg ,4eMepçgnemçng eg. plus -inAéressantss, isur. le;
to4jègs, l'indps e,& esL s ciishes pétrplifères, -.es resburce -
miqgales.dq Caneda,..les essais de.conbustion, Jes. labora
tores de chimie,- et, etc." Ce.rapport. très complet.contien'
166 pages de texte, et peut être consulté avec profit par ceux
qui s'intéressent à l'industrie minière.
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LA FAÇON D'ATTIRER-LES .AFAIRES

Soyez optimiste - Tenez votre magasin avec soin - Occu-

pez-vous de votre commerce - Servez-vous des annon-
ces des fabricants.

La manière d'attirer les affaires est un des principaux
problèmes de toute entreprise commerciale. Vous -pouvez
posséder un gros capital et être doié des plus précieuses
qualités, si vous ne savez pas les orienter, ce sera finale-

ment la faillite. On aime les gens optimistes, c.eux qui écha-
iaudent des rêves et qui avec de la force de volonté, du cou-
rage, de l'énergie, sans se laisser rebuter, essayent de les
changer en réalité. Par contre, on déteste être en rapport
avec des gens qui voient toujours tout en noir.

Il est désagréable, pour un voyageur de rencontrer en
route (le ces personnes qui se plaignent tout le temps et
racinitent des histoires lugubres: les affaires sont nulles,
les récoltes manquent de pluie, les fermiers sont désolés par-
ce qu'ils n'auront pas de beaux foins.

'lacez-vous sur le pas de votre porte, et à tous ceux qui
'uý font des questions à ce sujet, répondez invariablement

que les affaires marchent à merveille,, que vous en êtes on
ne peu plus satisfait; parlez de prospérité, c'est aller à sa ren-
ctire que de l'évoquer. Imitez le voyageur de commerce, en
est il un qui soit plus optimiste? il vous rend visite gaiement
cuinne s'il vous .considérait déjà comme un client; impré-
«fnez vous de sa bonne humeur et de sa mine réjouie.
lte'. moi un peu, est-ce que vous lui remettriez des ordres

eil .* lamentait et vous disait que les affaires sont nulles,
lue personne ne veut acheter parce que le temps est chaud

et ee et que les récoltes souffrent de l'absence de pluie?
E< idenment non, n'est-ce pas? Suivez l'exemple de votre
1 anquier. Vous avez pu remarquer que maintenant, son bu-
reau est bien en vue, sur le devant, tandis qu'il y a quelques
Innéee il était relégué à l'arrière-plan, fermé à double tour,
et em trembliez de frayeur quand vous aviez besoin de lui
cui,er pour obtenir le renouvellement d'un billet. A présent
et tout le contraire, il se fait un plaisir de se mettre à vo-

ire li,po>sition, il vous rend visite amicalement à votre pro-
Pre bureau, et s'intéresse vivement à vos affaires. C'est la
mîéthlde nouvelle et c'est ce qu'on peut appeler de la "vi-
talité .le l"'action". Intéressez-vous, passionnez-vous à tout
e <p, peut contribuer au développement de votre ville; c'est
. e devoir de tout homme dans toute société. Vous serez

l"I'tr lielque chose dans la prospérité de votre pays, et vous
trouverez votre bénéfice, car là où vous ne vendiez que

Polir un dollar précédemment, vous pourrez vendre jusqu'à
<ueii\ ilollars, trois dollars et même plus.

Prenez largement part à l'activité commerciale que pro-
dii dans le pays l'immigration de milliers de personn.es.

Ildernisez vos magasins, renouvelez vos marchandises,
itît <pliez vos enseignes, afin que vos clients puissent vous

r-n! er facilement sans être obligés de vous chercher. Ren-
'c' \otre magasin intéressant, pour qu'il soit reconnu de loin.
aie de la réclame dans les journaux de votre ville afin

'lu(o les étrangers qui arrivent dans votre localité ou dans
tre pays apprennent par cette voie votre intention d'entrer

nlations d'affaires avec eux. Quelques-uns d'entre vous,
lii -nt dans les affaires depuis plus -de trente ans et sont

de [a -vieille, rwéth*de,4eh Wa u1sfniuêei re 'le la réclame..Ce- solit-dts>rttiÀié¥s.'Qtb tk4 i ' 6f-
t- conviction -rinée,'ilent ' id u

pen. nt de- grosser- ritinëi fàfi'ê <s-findééels"'t't"
apr. Si rce tn'e'st'aifrp l r 'is&: %frnqú É
Perr et 'chaque"aftné6 de"fàir' d'e' te'iq* < eiiW. Â:tf9,I"'
tt', autres moeurs! Nods sommesl' l'époque de la' publi-

cité aussi bien qu'à celle des aéro.planeset nous>devons nous
soumettre à ses exigences.

Méthodes à Suivre

Vous n'atteindrez pas au succès, soyez -, certain, si vous
n'avez pas une organisation méthodique.

Si votre affaire est trop minime pour pouvoir être orga-
irisée, vendez-là et faites l'acquisition d'une autre affaire plus
importante. Le temps n'est plus, où un seul homme pouvait
suffire à tenir une affaire et se considérer comme un véri-
table commerçant. Il est indispensable que vous vous dé-
chargiez de. As. fIupations et confériez votre autorité à
d'autres, si vý6 4oulez réusàir dans toute l'acception du
mot. Vous devez' avoir l'oeil à ce qu'on n'achète ni trop, ni
trop peu; le public ne vous trouvera pas d'excuses et déser-
tera votre magasin si vous lui répondez trop souvent: "Nous
manquons de tel article pour l'instant, mass nous en avons
en commande". Que de fois avez-vous entendu cette répon-
se? Elle est diamétralement opposée au système actuel; il
faut tout faire pour l'éviter. Vous ne voudriez pas continuer
à traiter avec une maison dont les envois vous occasionne-
raient de perpétuels mécomptes et des déceptions continuel-
les. Par conséquent, si vous voulez vous attacher vos clients,
il est indispensable de les servir rapidement et de ne pas
leur donner cette piètre excuse de votre manque de marchan-
dises. La promptitude est une qualité qui doit présider aux
affaires; glissez rapidement sur la question de prix, mais in-
sistez sur la célérité et sur la qualité. Un négociant ne doit
pas avoir l'ambition d'être le marchand le moins cher de la
ville, mais il doit chercher à se faire la réputation d'être le
plus prompt à livrer et de détenir les meilleures qualités.

Gardez-vous de faire de- la réclame en plein hiver pour
les machines à fabriquer la crème à la glace et durant l'été
pour les fourneaux; n'en faites pas non plus pour les articles
de chasse en dehors des saisons où la chasse est ouverte,
comme certains le font. Chaque article doit être annoncé
dans sa saison propre. Voilà la vraie méthode.

Si vous suivez la méthode indiquée, cela vous permettra
de rectifier vos prix et de vendre.vos marchandises au cours
du jour, à leur juste valeur, tout en proportionnant .vos frais,
en prenant pour base les ventes de la précédente année. Cer-
tains dientre vous seront surpris d'apprendre que quelques
marchands n'ont pas changé leurs prix depuis une période de
plusieurs années, ni modifié le taux de leur bénéficel

La Coopération

Les fabricants emploient chaque année des quan;tités de
papier et d'encre pour aider les marchands à faire connai-
tre leurs produits sur le marché. Des centaines de mille pias-
tres sont payées aux artistes et aux imprimeurs pour en
décrire les qualités et les représenter d'une façon avanta-
geuse. Avez-vous su profiter de ces occasions de faire une
réclame à bon compte ou bien: avez-vous jeté au pa'nier les
prospectus qui vous étaient adressés et relégué d'un geste
de mépris, derrière votre comptoir, les tableaux-réclames,
comme on le fait trop souvent? Ne communiquez-vous pas à
vos fabricants quelques-unes de vos idées capables de vous
aider à Féduire vos clients? Beaucoup d'entre eux ont 'un
département sqécial .poura r e 1jin -mane
mieux que a acc4t uir votre et dvoMdqnner s sg-

tio ans e ifresi, çle àt og les vendpi"ß,
Poursuiei n ne îouc
curer us a n sIf,..s e
hots ù rMil et ils rou t .une é.le eeipfactioq qad
les 'han s crdialement à lFurs .effprts et.les
secondent delieur inieux.
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LES CONSERVES DE BLE-D'INDE

Nous avons reçu le Bulletin No 226 du laboratoire du
Département du Revenu de l'Intérieur, dans lequel M. A.
McGill, analyste en chef du gouvernement, expose le résultat
d'analyses de 146 échantillons de conserves de blé-d'Inde
achetés dans toutes les parties du Dominion pendant les mois
(le mars, avril et mai. Ces échantillons comprennent 46 mar-
(lues différentes. L'analyste constate que tous sont parfaite-
nient conservés, que leur poids et leur qualité ont une grande
uniformité.

Ce qu'on remarque principalement dan§ T ort, c'est
la constatation fréquente de la présence 'U e chaux,
comme décolorant, et de saccharine. Des' uantités pronon-
cées de sulfite ont été trouvées dans 46 échantillons et des
traces dans 27 autres; cet acide a donc été employé dans 73
échantillons, soit 5o pour cent du nombre total analysé.

On sait parfaitement que l'acide sulfureux est un poison,
mais il n'a pas été démontré qu'ei quantitéinfime, comme
il est dans les conserves de blé-d'Inde, il ait une action nui-
sible sur le spstème du corps humain. Une grande partie du
sulfite est oxydée et transfornée-en sulfate, non nuisible.
Le procédé de la cuisson fait encore disparaitre l'acide sul-
fureux libre.

L'analyse a décelé la présence de saccharine dans 29 des
échantillons, soit 20 pour cent du nombre total. La saccha-
rine peut être nuisible à la santé dans certains cas; aussi
l'analyste recommande-t-il que sa présence soit mentionnée
sur l'étiquette, comme d'ailleurs celle des sulfites.

LA ÉECOLTE DANS LE NORD-OUEST

D'après les estimations du jaurnal "Free Press," du Ma-
nitoba, basées sur les rapports de vingt-quatre inspecteurs
spéciauxt, la récolte du blé dans l'ouest du Canada sera de
178,65o,ooo boisseaux. Les inspecteurs, pour obtenir leurs
données, ont parcouru 6,564 milles dans le Manitoba, la
Saskatchewan et l'Alberta, où ils ont prélevé des échantillons
dans plus de ,5oo champs. La récolte eti question se ré-
partit de la manière suivante: Manitoba, 54,400,000 boisseaux;
Saskatchewan, 1o6,oo0,oo; Alberta, i8,ooo,ooo. Le blé d'hiver
figure pour 4,550,000 boisseaux dans la récolte de l'Alberta.

On estime que la récolte de l'avoine s'élèvera à 223,-
550,000 boisseaux dans les trois provinces; celle de l'orge, à
33.300,000 boisseaux environ, et celle du lin à 720,ooo bois-
seaux. Bien que la saison soit des plus défavorables, la ré-
colte de cette année sera la plus considérable que l'on ait
encore vue; elle est en forte augmentation sur la ré-
colte de 1010.

N4OUVELLES CHARTES

La "Gazetre du Canada" publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du secrétaire d'état du Canada. Voici
celles qui ont trait àui nouvelles compagnies ayant leur prin-
cipale place d'affaires dans la province de Québec:

"G. C. Hanford Manufacturing Company, Limited,"
préparations chimiques, essences, huiles, parfums, savons,enfin tous produits pharmaceutiques, à Montréal. Capital.
actions, $1o,oooqoo.

E. W. Jacobs & Compaiy, Limited," foutrres et mar-
chandifes sèchès en' général, confection de vètetiients, cos-.
tÙmres, et'., à Motitréal. Capital-atios, $Éot,ooo.oi.

"The Guarantee Realty Company, Limited,"' Agence de
c6ufftage et d'ittheubles en général, à Montréal. Capital-
actions, $5,ooo,o0.oo.

LE BOf PATRON. - LE MAUVMS PATRON.

Quand l'an dernier je revins d'Europe, après une ab-
sence de plusieurs années, je voulus aller serrer la main aux
deux fils d'un de mes bons amis. Je n'avais pas oublié que,
presqu'à la veille de mon départ, Jean et François Garnier
avaient entrepris le même commerce, chactin d'eux à son
propre compte.

Je trouvai Jean installé dans un superbe magasin qui, par
l'activité ét le nombre de son personnel, ressemblait à une
ruche d'abeilles; Françgis, au contraire, dirigeait, dans un
très modeste local, deux commis à l'air renfrogné.

Surpris de cetfe différence, car je savais que les deux
frères avaient corWTeiénté les affaires à la même époque et
avec un capitla égal qué leti'r pèrë leur avait laissé par testa-
ment; d'autant'pliih súrprid, que le quartier cioisi par Fran-
çois ne paraiasait pids fàvorable que celui de son frère, je
pris discrètCment des informations, et les renseignements
que j'obtins m'e donnèrent l'explication du mystère.

Les eripldys de Jean ne se sefaient pas jetés au feu
pour lui, car cette manière de parler si souvent employée au
temps jadis eàt bien tombée en désuétude à notre époque de
positivisne. Orr ne' frotive plus gi'èr de gens disposés à se
jeter dans les flammes pour leur prchain. Même dans les
,ndes où les femmes se rendaient avec résignation au bûcher,
quand leur seigneur et maitre avait rendu l'âme, elles se re-
fusent aujourd'htii avec obstination à ce suprême, mais inutile
témoignage de tendresse. Les' employés de Jean vouaient a
leur maitre un attachement moins théâtral, mais plus efficace:
ils considéraient ses intérêts comme les leurs et les défen-
daient avec âpreté. Rien ne leur coûtait pour lui faire plaisir.
Ceux de François, au contraire, regardaient leur patron com-
me un tyran et le craignaient, mais ne l'aimaient point.

Jean choisissait ses employés avec le plus grand soin; il
ne les obligeait pas à se lever au chant du coq pour les gar-
der à ne rien faire jusqu'au moment des affaires, mais il exi-
geait d'eux avec fermeté qu'ils fussent arrivés ponctuelle-
ment aux heures raisonhables qu'il leur avait fixées. Il saeait
pardonner les fautes vénielles dues à leur inexpérience ou à
la légèteté de leur âge; mais il se montrait inexorable aux
caractères incorrigibles.

L'on me raconta de lui le trait suivant. S'étant un jour
aperçu qu'un de ses coinris le volait, il le fit comparaitre
devant lIdt Apt'ès avoir d'abord énergiquermënt nié, le mal-
heureux jeune homme, poussé'dans ses derniers retranche-
nients, finit pui- avotidr sa faute. Son patron, calme et maitre
de' lui, exposâ fföidemerit au coupable les conséquences de
son'acte: il lui' môntia toute la bassesse du vol, et les chutes
dåds lesqu'eles tothberá successîvement un jeune homme qui
aufa succôtibe uwn p'èfiirë fois; il fit appel à son bon coeur
et à ses bons sentimetiti; et lui déelafá que, pour cette fois, il
consentait à nt pas' briset son aveir- et à ne pas jeter le
déshonneur sûr sa- famillî. Il ne le livterait donc pas à la
justice, comme d'autres le feraient à sa place; il le garderait
même avec lui, mdis l'avertissait qu'en cas de récidive, il
n'aurait aucune pitié potr lui.

Le malheuretex alrait se retirer tout confus, quand son
patron' le rappela, et lui demanda quels avaient été les mo-
biles de sor acte: "Le besoin," répondit-il. Le pauvre here
ne gagnait en eff't que $36 par mois, et il était marié. Son
patron réfléchit un instant: "Ehl bien, dit-il; pour que vus
n'ayez aucune excuse; si jamais vous retombez dans le crime,
je porte vos appointements à $So par mois. Mais songez que
je vous surveillerai de près, et malheur à vous si vous trom-
pez ma confiance."

La leçon porta, et le jeune employé devint un très he-
nête homme, et le plus conseiencieux des employés.

Jeah Garnier sévère, mais juste, donnait à ses surbor-
donnés l'exemple dp la fidélité au devoir. Chaque matin il
venait s'asseoir,à srn lureau à la même heure que son con-



table. C'est à peine s'il s'accordait chàque année une se-
maine de vacances.

Mais, s'il était sévère pour ses employés, d'un autre côté
il se montrait pour eux, dans la vie privée, un véritable père
de famille. Il s'intéressait à leur sort, à leurs affaires per-
sonnelles, leur donnait de bons.conseils, connaissait les.pré-
noms de leurs enfants, qu'il encourageait et plaçait à l'oc-
casion.

Dans ses relations avec le public, il recevait avec la
méme aménité clients et fournisseurs; d'une huheur toujours
egale, il ne renvoyait personne grossièrement. Il répondait
dans un délai raisonnable à toutes les lettres qu'il recevait,
et quand il avait donné un rendtz-vous d'affaires, il y arrivait
à l'heure fixée, et surtout se gardait bien d'y manquer.

François, au contraire, traitait ses conimnis comme des
mercenaires; il aurait cru déroger si une seule fois
il avait causé familièrement avec eux. Il arrivait à
son bureau tantôt à une heure, tantôt à une autre, de
sorte que souvent un client, fatigué de l'attendre, partait et
ne revenait plus. A tout bout de champ il s'absentait, tantôt
pour passer quelques jours à la pêche ou à la chasse, tantôt
pour se promener à New-York ou ailleurs.

Entrait-il dans son magasin? Les commis guettaient ses
premières paroles pour voir s'il s'était levé de bonne ou de
mauvaise humeur. Ils savaient que, dans ce dernier cas,
c'était la bourrasque pour toute la journée: alors, avec ou
sans raison, c'étaient des reproches amers, des paroles gros-
siéres qui tombaient comme la grêle. Convaincus que leur
zèle serait aussi mal récompensé que l'indifférence et la pa-
resse, ils ne prenaient aucun goût à leurs occupations. Dans
ces occasions, un commis-voyageur entrait-il pour faire ses
offres de services, il était reçu comme un chien dans un jeu
de quilles, et bien eatendu, en revanche il ne se gênait pas
pour répandre partout sa mauvaise impression sur le carac-
tere de François.

Mais ce qui fait toujours le plus de tort à François Gar-
mer, c'est sa manière de traiter avec les banques. Il lui arrive
maintes fois de signer un chèque alors qu'il n'a pas de fonds
a la banque, et d'aller ensuite en déposer le montant, ce qui
est à moitié mal. Ce qui est plus grave, c'est qu'il signe par-
i-is des chèques qui sont refusés. Voyons le tort que cette
m'anière d'agir cause à une maison de commerce.

François donne un chèque à Grenier Frères: sa signature
n'est pas honorée. Grenier Frères téléphonent à François,
tui s'empresse de se mettre en règle. Mais il n'en est pas
'noins vrai que vingt personnes peut-être savent qu'il n'avait
pas assez de fonds à lui pour le paiement de $îoo ou.de $200;
les chefs de la maison Grenier Frères, leur comptable, leur
assistant-comptable, peut-être aussi le jeune homme qui avait
présenté la signature à la banque; les quelques employés et
le gérant de la banque avec laquelle Grenier Frères font af-
taires; enfin, le nmême nombre d'employés de la banque sur
laquelle François a tiré son chèque.

Rien n'attaque autant le crédit dune maison. Qu'en-
suite. à un moment donné, François ait besoin d'escompte, le
gerant de la banque qui expose sa requête au bureau de di-
rection est obligé d'avouer que parfois François a payé des
effets. mais non sans tiraillements, et sa demande est repetée.
Un commerçant devrait toujours, pour ne pas être pris au
dépourvu, conserver dans sa banque une réserve proportion-
net a son taux d'escompte. Ainsi, par exemple, s'il a $io,ooo
d'escompte, sa réserve devrait toujours se maintenir à 40o
(> 500 dollars.

Ne craignez pas de faire un peu de "bkff" au sujet de
'<ire affaire.

i n ne gagne absolument rien à geindre sur la duretê des
une figure longue n'attire pas les affaires.

\yez une apparence prospère et vous aurez plus de
chan1 'es de le devenir.

'PARADE ET ETALAGE

Point ne suffit, à la foire, d'amuser les badauds; il fait
les faire entrer.

Après une parade imposante et des pitreries amusantes,
mobilisant tout son personnel, le grand cirque voit le public
jusque-là pressé autour de ses hautains ascaliers, se disper-
ser et s'évanouir pour aller vers d'autres forains dont les
baraques sont moins belles et où un seul individu clame les
mérites des puces savantes ou d'un veau à six pattes.

Pour bangiq que soit cette constatation, nous devons re-
connaitre quirlie s'applique, à mierveille, aux questions de
l'étalage.

Là, aussi, ce n'est pas l'étalage savant et somptueux qui
retient le client. Bien souvent, il ne fait que l'attirer, l'arrê-
ter un instant pour le laisser partir vers d'autres magasins
plus sobres moins bien montés.

Pourquoi?
Fa ce que, ce qui est agréable à l'oeil de l'individu, n'est

pas toujours dans son intéret.
Parce que souvent le bel étalage, par trop imposant, ef-

fraie l'acheteur.
Défiez-vous, en général, lorsque le public passera devant

votre magasin en disant: "Quel bel étalage!..." A moins que
ce cri n'émane d'un spécialiste, il est l'indice que vous avez
fait fausse route.

Le public doit être capté par l'harmonie de l'étalage,
par sa mise en oeuvre artistique.

Ces points, en réalité, ne doivent être que les accessoires
qui conduisent le passant:

1° A constater qu'il a besoin des articles que vous ven-
dez;

2° A se rendre compte que ceux que vous vendez sont
parfaits;

3° A décider de l'achat chez vous, séance tenante, si
possible.

La conclusion rapide, immé ate de l'achat, tel est le but
de l'étalage. Evitez qu'il ne fasse pas long feu.

Notez donc que votre étalage doit inspirer aux gens le
besoin de vos articles, en en montrant la supériorité. Pour
cela, dans tout l'art que vous déployez, veillez à ce que les
côtés pratiques de vos articles soient en vue.

Si même ils ne vous paraissent pas suffisamment évi-
dents, deux mots mis sur une pancarte "ad hoc" feront plus
que tout l'art déployé.

Le client qui passe devant vos vitrines a oublié vos an-
nonces. C'est donc au moment où il est devant vous que
vous devez mettre sous ses yeux, de façon palpable, les qua-
lités de ce que vous vendez. Alors, il n'ira pas chez le voisin.

S'il y va. il constatera, puisque vous l'aurez documenté intel-

ligemment, que c'est encore chez vous qu'il doit acheter.
Prix et qualités doivent se seconder, mais avec discré-

tion, dans les étalages.
Pour ne pas effrayer, le prix est nécessaire, car il indi-

que de suite l'effort financier à produire.
Soyez donc artistes étalagistes d'aborl mais n'oubliez

pas. qu'à ct e..partie de l'étalage attractive,, mais inopérante

au point. de ue de l'achat, il 'fàut ajouter des éléments plts

sEibstantie, :.,des chiffres et quelques mots. .'
Faute, de quoi, vous verrez le public s'extasier devant

votre porte e.t.aler ensuite vers les puces'så'vantes, où il

sera peut-être moins bien servi.

'Revue Internationale de l'Etalage."
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Il existe dans tout le pays, une si grande variété de
branches commerciales, que les conseils que nous vous don-
nons ne peuvent pas s'adapter en particulier à chacune d'en-
tre elles indifféremment.

Les commerçants des campagnes aussi bien que ceux
des villes, ne sauraient se désintéresser de cette question de
l'agencement d'un magasin, et elle ne doit laisser indifférent
aucun hbmme du pays, quelle que soit sa localité ou sa con-
dition. Que penseriez-vous d'un jeune homme qui, désirant
faire partager son sentiment à une jeune fille dont il a fait
choix comme compagne (le sa vie, se présenterait à elle, sans
avoir pris aucun soin de son apparence personnelle? Ne se-
rait-il pas préférable qu'il revêtit son meilleur habit, qu'il
arboràt son plus gracieux sourire et qu'il prit l'air d'une per-
sonne aisée? Oui, assnrément. Aitnsi donc, si c'est une chose
nécessaire en amour ou dans toute autre situation, de parer
soit extérieur pour produire une impression favorable, cela
n'est pas moins indispensable dans les questions matérielles
de la vie. Une statistique établit qu'en général, 8o pour cent
des achats sont faits par des femmes et si vous êtes convain-
cus que les femmes sont indifférentes à l'apparence et n'y
prétent aucune attention, il vous est inutile de lire ces quel-
ques lignes. Nous renonçons à vous donner les instructions
que nous nous proposions sur l'agencement moderne. Mais,
si vous reconnaissez ce point, alors, nous vous prierons de
réfléchir sérieusement aux idées que nous allons vous sou-
mettre.

Nous ne doutons pas un instant que vous ne soyez de
notic avis et que vous ne pensiez comme nous, à savoir que
les feinies sont non seulement extrèniement soigneuses de
leur pîersoine. mais qu'elles consacrent encore les mêmes
soins minutieux à la tenue de leur foyer. Nous ne saurions
les en blîlmer, nous les admirons bien, au contraire, et il va
<le soi qu'elles préfèrent et désirent trouver dans les inté-
rieurs où elles se rendent en visite, les qualités de bonne
tenue qui règnent chez elles. Or, nos magasins ne sont-ils
pas un peu leur ciez-elle? Dites-nous ce que penseraient des
dames le vos amies qui viendraient vous faire visite et trou-
veraient votre maison dans un inextricable désordre et dans
un encombrement semblable à celui <le certains magasins
actuels?

Ainsi donc, si vous désirez que des dames comme il faut
viennent visiter votre magasin, mettez-vous à l'ouvrage, net-
toyez, rangez, afin qu'il soit convenable et accueillant lorsque
ces dames y pénétreront. Malheureusement, pas mal de nos
vendeurs pensent qugle prix est l'unique chose à prendre en
considération et l'élément principal de toute vente; d'autres,
à l'esprit plus large, croiatlpe la qualité est le point essen-
tiel; laissez-nous donc vess-dire qu'il existe une troisième
condition non moins importante que les deux premières et
qui est souvent d'un véritable poids pour décider l'achgLeur
quand les deux autres n'y suffisent pas. C'est l'ordre da s
un magasin, sa bonne tenue, son agencement ingénieux, son
installation pratique, toutes choses qlui facilitent les achats
rapides à la satisfaction de tous. On ne peut nier que la
devanture d'un magasin ne fasse la touté première impres-
sion sur un futur client, et tout dépend du bon ton de cet
agencenent pour créer une impression favorable ou fà-
cheuse.

La devanture d'un magasin moderne. - La vitrine d'un
magasin moderne sobrement garnie des articies récents, les
prix de chaque article soigneusement et raisonnablement
marqués, ne produit pas seulement une excellente impressign

sur le moment, on s'en souvient; le monsieur, la dame, l'en-
fant, le jeune homme ou la jeune fille, y jettent les yeux en
allant à leurs diverses occupations, et plus tard, s'ils n'en
n'ont pas le loisir de suite, ils revie'nnent à ce magasin qui
les a frappés, pour acheter tel article exposé qui leur a plu.
Bien souvent, l'article qu'ils désirent n'est pas en devanture,
ils entrent tout de même et trouvent à l'intérieur ce dont ils
ont besoin. Si la bonne impression produite par la montre
est confirmée par la satisfaction qu'ils ont de ce premier ar-
ticle acheté, tout porte à croire que dans l'avenir ils devien-
dront des visiteurs assidus de ce magasin et des clients fidè-
les. Permettez-nous donc de dire à ceux qui-n'ont pas encore
une devanture moderne, munie d'une grande vitrine, aussi
spacieuse que possible.: hâtez-voW d'en 'acquérir une et de
risquer cette dépensel Nous employons ce terme "risquer
cette dépense" pour bien montrer à quelques commerçants
de nos amis qui considèrent de telle's dépenses comme des
frais absolument superflus, combien leur jugement est er-
roné; croyez-nous, vous n'aurez jamais fait un meilleur pla-
cement.

Avez-vous déjà réfléchi, en restant quelques instants au
seuil de votre porte, à la quantité énorme d'argent liquide
enfouie au fond de la poche de. toss les passants? Avez-vous
songé combien vous pourriez en. faire passer de-leur gousset
dans vos caisses? Laissez-nous vous donner ce bon conseil
de poser une devanture moderne à votre magasin; que vos
articles soient toujours étiquetés de prix alléchants, et %ous
serez les premiers surpris de l'augmentation de vos \entes
au comptant.

Intérieur du magasin. - Après avoir doté votre magasin
d'une devanture nouvelle, vous devrez conformer l'intérieur
à l'extérieur; sinon vous verrez le désappointement de %os
nouveaux clients qui sont venus chez vous, attirés par la
montre et ne trouvent pas le dedans en harmonie avec le
dehors. Si- vous voulez que votre magasin soit fréquenté par
de nombreux habitués qui y dépenseront leur argent, mettez,
à l'entrée, des articles d'un usage courant, qui se vendent
d'eux-mêmes. Sortez de dessous vos comptoirs les piles de
paquets qui y dorment, extrayez-en les articles qu'ils renier-
ment, présentez-les d'une façon attrayante et étalez-les sur
votre comptoir, vous verrez que vous en doublerez la sente.

Continuez dans cet ordre d'idées, dégagez vos rayon.
enlevez-en les marchandises encombrantes et trouvez-lecu
une place au fond de votre magasin; d'un côté;-disposez quel-
ques montres vitrées, exposez-y vos marchandises plus sPe-
ciales; au-dessus placez un certain nombre de compartiients
de différentes grandeurs munis de glaces de façon à laisser
voir les marchandises plus délicates tout en les préservant
de la poussière et de l'humidité. Si vous n'avez pas le lioyen
de faire une telle dépense, ne négligez pas de mettre le l'or-
dre dans vos casiers, arrangez-les d'une façon symétrique et
simple, peignez-les proprement, adaptez-y des boites sPe-
ciales, placez-y vos marchandises, garnissez ces casiers de
boites quand bien même ces botes seraient vides. De lautre
côté du magasin, nous vous conseillerions d'adosser aiu mur
quelques casiers profonds, protégés également de sitres,
pour y loger les marchandises encombrantes, faire suivre ces
-casiers d'autres complètement, ouverts, destinés à recvo
des articles ne craignant ni la poussière ni l'humidité. En6n,
tout en -h'aut, vous pourrez accrocher certains grands u-'en-
sites. .

N'oubliez pas, non plus,.-que le.bureau contribue pour sa
part à produire une impression favorable ou contraire.

L'Agencement d'un M aasin Moderne
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Il ne devra pas seulement être organisé de façon à as-
surer l'exécution prompte de ce service de l'exploitation,
mais il devra être séduisant comme un intérieur de maison
et (les plus confortables pour ceux qui y passent une partie
de leur vie. D'autre part, les clients qui, à l'occasion, visite-
ront ce département seront séduits par ce luxe sobre et ce
confort, cela leur donnera toute confiance pour traiter avec
sous.

Que chacun d'entre nous s'imagine un instant flâner
dans les rues de sa ville; si par hasard, il passe devant un
magasin bien achalandé ayant une vitrine à la moderne, ar-
rangée par des mains expertes et ingénieuses, nul doute qu'il
se sentira attiré, qu'il s'arrêtera et poussera la curiosité jus-
qu'à pénétrer à l'intérieur. Si une fois entré, il remarque que
tout y est en harmonie avec la montre, son attention admi-
ratives'y fixera davantage. Un vendeur stylé, poli et atten-
tif s'approche de lui et lui donne à entendre qu'il est le bien-
venu et qu'il n'est pas indiscret du tout. S'il demande à,voir
un article dont il n'est pas acheteur immédiatement, on lui
présente l'objet ,visé dans la devanture, c'est bien le même
en effet, le vendeur insinue que cet article a fait la réputation
de la maison et que s'il ne donnait pas satisfaction, on se
ferait un plaisir de le lui échanger. Le client est gagné, le
marché est conclu rapidement; s'il est satisfait de son achat
il indique à tous les membres de sa famille ou à ses amis le
magasin d'où sort cet article. Supposez par contre, que
notre homme qui sillonne journellement les rues de la ville,
soit conduit par le hasard devant un de ces magasins que
nous essayons de réformer, un de ceux dont les vitrines ser-
vent de débarras et dont les carreaux étroits sont couverts
(le saletés, si bien qu'il y fait sombre comme dans un four et
qu'il est impossible de distinguer ce qui s'y cache. Je me
demande quel pourra bien être son impression? Cette de-
vantur, laisse deviner ce que peut être l'intérieur et donne
l'impression qu'on ne saurait y trouver un article de fabrica-
tion récente. Je vous prie d'établir une comparaison ou plu-
t t un contraste et après avoir réfléchi sérieusement d'en
tirer la leçon qui en découle.

L'éclairage du magasin. - Il ne faudrait pas oublier l'é-
clairage, qui doit être approprié au magasin. Nos arrières
grands-pères 'éclairaient le leur avec des chandelles, nos pères
inaugurèrent les lampes à pétrole, la géneration actuelle
possède le puissant éclairage électrique et de nombreux becs
(le gaz, qui non seulement répandent dans le magasin une
lumière suffisante, mais l'illuminent souvent de façon mer-
Ntilleuse.

La science a perfectionné récemment l'invention de la
production des courants électriques pour la force motrice, la
chaleur et la lumière, l'éclairage par les rayons du
Soleil eux-mêmes, si bien que partout où le soleil
brille, il n'y a pas d'excuse possible pour les ma-
9asmns pauvrement éclairés. De toute façon, les mar-
chands, qu'ils le veuillent ou non, seront fatalement
amenés à suivre le mouvement et à éclairer leurs nagasins
de manière à ce que le public puisse faire ses achats en con-
naissance de cause et à son entière convenance. Faites qu'a-
chettr de la marchandise ne devienne pas une.chose insup-
portable, par suite du désordre et de la mauvaise organisa-
tiOn qui règnent trop souvent dans ces magasins, mais par un
arrangement savant, qui sera un plaisir des yeux, par une pro-
preté qui rendra le lieu attrayant et réellement irrésistible,
faites du magasin un endroit agréable pour l'acheteur; vous
en retirerez un énorme profit.

La devise suivante n'a jamais été démentie, que nous
sachions: "Un client satisfait 'devient une excellente récla-
me." Et puisque nous reconnaissons cette vérité, 'nous de-
'On, surveiller scrupuleusement la marche de notre maison,
Vér'Ier notre mhéthode, et si chaque client sortant de chez
nou, n'est pas un client satisfait, c'est qu'il y a quelque chose
qui , a mal et qui demande une réforme radicale.

Le désir de tout marchand doit être de devenir l'inter-
médiaire parfait par lequel les produits de la fabrique par-
viennent aux consommateurs. Ils ne devront pas seulement
tenir une bonne ligne d'articles courants à des prix raison-
nables, mais encore rendre leurs magasins plaisants pour
qu'ils captivent l'attention du public. Aussi bien, ils ne de-
vront pas en vouloir à ceux qui devraient être leurs clients
s'ils vont faire leurs achats ailleurs ou confient leurs ordres
par correspondance aux maisons dont les catalogues sont
parfois si intéressants. C'est la faute du commerçant s'il se
laisse enlever ses clients par des maisons vendant de cette
manière.

LA CONSERVATION DES CONFITURES *

Le docteur Carles, aimable et distingué savant, passait
pour posséder "un secret" sur la conservation des confitures,
sans altération, pendant plusieurs années. Rien ne pèse au-
tant qu'un secret, a dit La Fontaine. C'est pour cela, sans
doute, que le docteur en fait la confidence, tout net, dans le
Répertoire de pharmacie de C. Crinon. Le voici dévoilé:

Au moment où la confiture va être cuite, on met les pots
-rincés sous la main; à côté d'eux, on place une terrine avec
de l'eau à 6o degrés F. environ, destinée à réchauffer progres-
sivement les verres, et à la suite, une bassine sur le feu avec
de l'eau qui doit rester tout le temps en pleine ébullition.

On a découpé d'autre part des carrés de papier parche-
miné largement capables de recouvrir les pots; on les plonge
dans l'eau bouillante au dernier moment; enfin on a égale-
ment à proximité un peloton de ficelle et une ou deux pinces
en bois comme celles dont se servent les chimistes pour tenir
les tubes en ébullition; on peut remplacer ces pinces par des
pinéettes de fer de foyer.

Lorsque la confiture est arrivée à point, on met les pots
d'abord dans l'eau à 6o degrés F.; on les y réchauffe pendant
quelques minutes; on les vide puis on les passe dans l'eau
bouillante; au baut de 5 à 6 minutes, on en saisit un avec la
pince de bois, on le renverse et il est sec immédiatement;
sans aucun délai, on le remplit de confiture bouillante, et sans
délai aussi on recouvre le pot avec un des carrés de papier
qu'on retire de l'eau bouillante; sans retard, enfin, on attache
avec la.ficelle, et l'opération est terminée; on n'a plus qu'à
remplir de la même façon les autres pots jusqu'à épuisement
de la provision de confiture.

Nous pensons que chacup a saisi le principe scientifique
de l'opération: mettre le fruit sucré stérilisé par la cuisson
dans des pots aseptisés, puis, avec un papier stérilisé, empê-
cher les spores de moisissure ou autres germes de l'air de
venir ensemencer la confiture.

Si ces conditions sont bien remplies, la confiture pourra
se dessécher un peu avec les années; elle cristallisera rare-
ment; elle ne s'altérera que si le papier se gerce, se déchire,
laisse passer un seul germe vivant. Nous en avons conservé
bien souvent pendant plusieurs années sans changement ap-
préciable.

Il est prudent que le papier de couverture ne touche pas
la confiture, sans quoi les moisissures pulluleraient bientôt
sur la face externe au point souillé et arriveraient à percer le
papier en cet endroit. Voilà pourquoi, lorsque la confiture
est froide, il 'est bon de mettre par-dessus tout un papier pa-
raffiné qui servira de seconde protection et empêchera aussi
toute évaporation et dessiccation.

Avec cette pasteurisation finale, il n'est pas nécessaire
que les confitures soient ni très cuites, ni très sucrées. La
proportion de sucre devient pour ainsi diie secondaire. Il
suffit, pour qu'elles se conservent, qu'elles soient privées de
tout germe vivant.
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L'ENTENTE PARFAITE ENTRE EMPLOYES

DES DIVERS DEPARTEMENTS D'UNE

MAISON DE COMMERCE

Nécessité de l'entente entre les vendeurs et les employés du
service intérieur. - Comment on peut faire profiter qn
commerce.

Il y a tant de choses à dire sur ce qu'un vendeur doit
faire pour que le succès couronne ses efforts et que sa mai-
son soit satisfaite, qu'on est enclin à oublier tout ce que les
zomptables doivent apporter d'attention à leur travail. Pour
la réussite d'une affaire, il faut qu'il y ait une étroite colla-
boration, une entente -parfaite, entre les employés aux écri-
turcs auxquels incombent les fonctions de l'intérieur et les
commis du dehorts chargés des ventes.

Les patrons, dans beaticoup d'entreprises commerciales
ont une tendance à oublier que s'il faut à un employé des mois
et peut-étre des années de travail pour faire un client impor-
tant, il su(fjt d'une minute pour le perdre. Disons le mot, une
gaffe, faite par un comptable peut réduire à néant tout cet
edifice d'efforts et l'énergie du vendeur se trouvera dès lors
avoir été dépensée en pure perte.

Une lettre trop sechie, le paiement d'une facture récla-
mé à tort, l'oubli d une reponse à donner à un client. un
compte erroné ou envoye en retard, une erreur d'expédition
sont qJuelJues-unîs le ces nulle incidents qui peuvent mécon-
tenter un gros client et vous priver à jamais de ses ordres.

Nous nie nous :ittarleons pas a vous demontrer que
livrer de la mauvaise marchandise à un client, c'est le perdre
presque sùrement. Mais nous vous ferons part de ce que
nions av on 5 obsere sur les rapports entre comptables et ven-
deurs dans la majorite tles grosses maison. il n'y a pas de
cohesion entre ces deux services, il y a méme souvent une
antipathie qui petit étre la source de graves désagréments.
Pourquoi donc cet antagonisme? Les employos aux écritures
pensent qtue si les vendeurs s'acharnent à multiplier les af-
taires, c est par esprit de taquinerie et pour leur occasionner
plus de travail; les vendeurs de leur coté rencontrent chez
les comptables un dédain inexplicable, les uns ne se rendent
pas compte du travail des autres et il s'élève une barriére in-
franchissable entre ces deux catégories d'employés qui de-
vraient se donner la main. Ce sont des enfantillages, nous
direz-vous; peut-étre, mais cela ne manque pas d'avoir une
répercusion sur la marche des affaires. Nous conseillons au
directeur autorisé d'une iiiipor'tante exploitation commer-
ciale, de rassembler les comptables et les vendeurs et de
leur faire un discours bien senti, sur la nécessité des senti-
ments amicaux, les uns pour les autres et d'un parfait accord
entre eux pour toutes choses; de leur montrer clairement que
la dissension engendre la ruine et qu'il ne saurait y avoir
prospérité et réussite, là où il y a division; d'apprendre aux
employés de bureau toutes les difficultés contre lesquelles
doivent se débattre leurs camarades du dehors, de leur faire
comprendre combien il est difficile de faire- un client alors
qu'il est si facile de le perdre; d'écouter les plaintes, les re-
vendications des uns et des autres, et de faire tout leur pos-
sible' pour aplaiir les dissentiments et créer une atmosphère
d'udion et'de'cordialité.

Une chaine, si solide qu'elle puisse paraitre, ne saurait
résister au moindre effort, si l'un de sets nneaux manque
soudain; ainsi, dans toute société, s'il y a de la discorde, si
les différentes classes, les différents services ne se soutien-
nent pas mittuelleient, c'est le désastre en perspective et la
faillite totale dë toute organisation. On ne se doute pas du
formidable travail d'esprit qui incombe à un chef de maison.
Il doit se décharger d'une partie de ses soucis et de ses fa-

tigues sur les chefs de service s; ceux-ci à leut; tour doivent
partager et porter ce fardeau avec leurs employés.

Pour marcher dans la voie du succès, l'accord doit regner
dans le travail, chacun doit savoir supporter sa part qe res
ponsabilité personnelle, et comprendre que le labeur et la
fidélité d'un chacun contribue au succès de tous.

LA CORRESPONDANCE COMMERCIALE DANS SES
RAPPORTS AVEC LE ROLE DE L'ACHETEUR

L'importance de la lettre dans les affaires

"L'utilité de la lettre dans les affaires est reconnue au-
jourd'hui comme jamais elle ne le fut," dit M. A.-L. Macbain,
l'un des collaborateurs de "The Business Man's Library".
Cet auteur est d'avis que la correspondance occupe le pre-
mier rang des sciences commerciales. Le degré de réussite
d'une maison dépend étroitement de la qualité de sa corres-
pondance. Et cette remarque ne s'applique pas seulement
aux maisons de vente par correspondance. Elle est générale.

Au point de vue spécial qui fait l'objet de la présente
étude, on peut dire que l'achat, - surtout pour un établisse-
ment de la province, - dépend de la qualité de la correspon-
dance, et cela dans une proportion beaucoup plus grande
qu'on le pense communément.

Telles sont les raisons pour lesquelles M. A.-L. Machain

a jugé utile d'exposer, dans un chapitre de "The Business
Man's Library," "comment les meilleurs résultats peuvent
être obtenus et comment l'acheteur peut faire de la corres-
pondance un aide puissant dans la lutte pour l'obtention de
bonnes marchandises à des prix réduits."

Bien que beaucoup d'hommes sachent exposer, au point
de vue théorique, l'influence de la correspondance sur leur
genre d'affaires, et saisissent parfaitement cette théorie, pres-
que tous sont négligents pour ce qui concerne la pratique. Il
n'y a là, évidemment, aucun argument contre la théorie. Il
n'y a même pas de danger, - ou bien peu, - qu'un homme
d'affaires devienne théoricien dans une mesure trop grande
et dangereuse pour ses intérêts. "On trouve plus facilement
le théoricien dans les domaines où ses théories ne sont pas
démontrables, et l'un des avantages de la théorie dans le do-
maine des affaires consiste dans le fait qu'elle peut être
éprouvée et trouvée bonne ou mauvaise sans délai."

Difficultés spéciales et leurs causes.

L'importance de la lettre apparait dès qu'or. veut bien
réfléchir au rôle qu'elle va jouer: celui de représentant de
l'expéditeur, au nom duquel elle vient s'exprimer. Or, il
arrive souvent qu'un acheteur se sent handicapé, limité dans
ses moyens, lorsqu'il prend la plume pour discuter d'un achat
à effectuer. L'art de la correspondance ne lui est pas f ami
lier, et il eréfèrerait infiniment mieux avoir une conversation
orale avec son correspopidant. Peut-être cela provient-il
de ce que la plupart des opérations d'achat ont été effectuées
oralement jusqu'à nos jours.

"Ce sentiment résulte en premier lieu d'un manque de
familiarité avec les méthodes. Il n'est, en second lieu, que la
conséquence naturelle du contact habituel avec les voyageurs
de commerce." Le voyageur a acquis une longue habitude
du public, et son p:emier soin est d'utiliser son habileté pour
la sauvegarde de ses propres intérêts. Il s'efforce de trans-
former les acheteurs en amis personnels. Il leur rend des
services et décourage toutes relations directes entre eux et
sa maison. Ce serait stupide de sa part d'agir autrement,
puisqu'il n'arriverait qu'à rendre ses services de moins en
moins nécessaires.

Détaillant et maison de gros.
D'autre part, le marchand, et surtout- le détaillant de pro-

vince, ne sait guère comment entrer- en relations directes
avec son fournisseur de la grande ville. S'il se rend'sur place
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pour faire ses achats, il se peut qu'il y trouve un établisse-
ment beaucoup plus important qu'il ne pensait. Il éprouve
alors l'impression que la commande qu'il apporte est insi-
gnifiante, et que la considération qu'on peut avoir pour sa
personne va en souffrir. "Dans sa propre ville, il est quel-
qu'un; son magasin est considéré comme une grosse maison;
ses commandes sont jugées dignes d'être recherchées." En-
fin, la maison de gros peut ne pas avoir en stock les mar-
chandises que l'acheteur de province désirait emporter avec
lui.

La correspondance: moyen précieux pour effectuer avanta-
geusement les achats.

Toutes ces raisons tendent à faire croire a l'acheteur de
province que le seul moyen de traiter est de se servir de l'in-
termédiaire du. voyageur. "On ne pourrait commettre d'er-
reur plus grave, dit M. A.-L. Macbain. Un autre moyen ré-
side dans l'emploi de la correspondance." .

Le fournisseur reçoit alors par la poste les ordres ou de-
mandes transmis par sa clientèle comme ceux transmis par
ses voyageurs. Les uns comme les autres sont l'objet de la
nième considération. Et l'acheteur simplifie ainsi d'un degré
la conduite de ses affaires.

L'allure générale de la correspondance.
L'allure générale de la correspondance est très impor-

tante, car elle constitue l'un des éléments d'appréciation de
la valeur du client pour le fournisseur, - rautre élément
consistant dans les rapports de son voyageur. Il ne faut
Jonc pas que les acheteurs négligent la correspondance rela-
îie aux achats, bien au contraire. A côté d'habitudes de
)aiement régulier, rien d'aussi favorable à une maison qu'une
'orrespondance précise, nette, bien ordonnée, et bien dans
a note des lettres d'affaires.

Il n'est cependant pas indispensable que la valeur litté-
aire des lettres soit d'ordre supérieur, ni même que les rè-
les grammaticales soient toujours parfaitement observées.
dais il faut et il suffit que ces lettres portent la marque des
ualités d'un homme d'affaires.

Le papier à lettres.
Le papier utilisé, comme les impressions qu'il porte, ont

ur importance. Les notes hâtives, écrites à *a "va comme
te Pousse", font toujours une mauvaise impression, et une

,pression généralement fondée. Les plus grandes facilités
:stent aujourd'hui pour obtenir des papiers et des impres-

ns de bon goût et de bonne qualité, - à des prix très mo-
res. - souvent sans dépense supplémentaire.

La disposition des impressions, le choix des caractères
miprimerie méritent aussi des soins attentifs.

Le secret d'une bonne lettre.
"S'il n'est pas possible à tous les acheteurs d'employer
machine à écrire, leurs lettres peuvent cependant être

ites lisiblement; ils peuvent leur donner les caractères
entiels des lettres d'affaires, bien au point, sans super-
tés d'aucune sorte; ils peuvent tourner une communica-
i qui dise ce qu'elle doit dire aussi simplement que possi-
et qui prouve que l'expéditeur comprend son affaire."
Le secret d'une bonne lettre est qu'elle a été écrite na-
llement "comme on aurait parlé". La coutume a intro-
dans la correspondance commerciale nombre de formu-

et de phrases clichées dont il faut éviter de se rendre
lave: elles seraient ridicules dans. une conversation, et

souvent inutiles, sinon néfastes, dans la correspon-

'Toutes ces choses ont plus de portée et plus de poids
i homme même depuis longtemps dans les affaires pour-
le supposer."

La correspondance et le crédit

ýu point de vue du crédit, - question vitale, - le four-

nisseur se laisse souvent guider par son intuition. Or, la
qualité de la correspondance reçue d'un client est un des
principaux éléments de cette intuition. Il y a des chances
sérieuses pour qu'un correspondant brouillon et défectueux
soit un mauvais homme d'affaires, et, par conséquent, soit à
la merci, un jour ou l'autre, d'un concurrent plus ordonné.

D'un autre côté la compétence d'un homme se traduit
dans l'ordonnance de ses lettres et l'opinion qu'il y exprime
touchant tels ou tels détails. Cet homme-là ne fera jamais
faillite par défaut de compétence. Son fournisseur le sait, et
en tient sérieusement compte.

Les demandes de rabais ou concessions par correspýndance

Un point où la correspondance a les rapports les plus
étroits avec l'art d'acheter, c'est dans les demandes de rabais
ou concessions. "Les prix sont catalogués, c'est vrai, mais ils
demeurent un terrain de lutte continuelle et l'acheteur doit
toujours s'efforcer d'obtenir des concessions". Si la méthode
directe ne réussit pas, il emploie alors la méthode indirecte
(franco de p6rt, remises, escompte pour paiement comptant,
etc.). Mais le résultat dépend toujours beaucoup plus qu'on
ne le pense "de la manière dont on s'y prend".

Un conseil en passant: ne demandez pas une concession
comme s'il s'agissait d'une faveur que vous sollicitiez.

Le classement des pièces

M. A.-L. Macbain considère comme un fait acquis que
l'acheteur possède une organisation lui permettant de clas-
ser méthodiquement sa correspondance, les prix obtenus et
tous les détails ou renseignements utiles. Les catalogues et
listes de prix doivent pouvoir être trouvés sans aucune perte
de temps. Il lui faut de même une organisatiin lui permet-
tant de surveiller l'état de son stock.

Pour attirer l'attention du fournisseur sur votre commande

Lorsqu'il est nécessaire d'obtenir l'exécution rapide ou
en temps voulu d'une commande, il y a , dit M. A.-L. Mac-
bain, deux excellentes méthodes d'attirer de la part du four-
nisseur une attention spéciale.

La première consiste dans l'emploi de la lettre-express.
Elle ne parvient à destination que peu de temps avant la
lettre ordinaire, c'est vrai. Mais elle est délivrée par un mes-
sager spécial, et ce fait seul suffit à attirer l'attention sur
elle.

L'emploi du téléphone produit un effet analogue. Il est
peu d'hommes dans les affaires qui n'interrompent pas un
entretien pour répondre à l'appel du téléphone.

Malgré quil soit bon de ne pas abuser de l'emploi du té-
légraphe, c'est encore là un bon moyen d'assurér un soin et
une hâte particuliers dans l'exécution d'un ordre.

Conclusion

Voici la conclusion de M. A.-L. Macbain:
"Par conséquent, l'acheteur qui n'a jamais utilisé la cor-

respondance comme un moyen de s'assurer ce qui lui est
justement et profitablement dû, a tout simplement négligé un
moyen d'action digne de ses meilleurs efforts, et qui le ré-
compensera de son attention.

"S'il n'a obtenu que de pauvres résultats de ses efforts
dans le domaine de la correspondance, qu'il soit bien con-
vaincu que lui seul en est responsable, car d'autres utilisent
chaque jour les méthodes d'achat par correspondance, et
grâce à elles parviennent au succès. Et s'il n'est parvenu
qu'à un demi-succès, il n'a qu'à persévérer et s'appliquer à
obtenir de nouveaux et satisfaisants résultats pour les voir

apparaître."

(Commerce et Inlustrie.)



LE PRIX COURANT

F I N ANC 1c S

Les actionnaires de la Banque de
semblée, ont approuvé le règlement
capital-actions de cette banque.

.* *

Montréal, réunis en as-
portant à $i,6oo,ooo le

La Can. Cereal & Milling Co., paiera le ii septembre un
dividende trimestriel sur ses actions préférentielles.

Les compagnies suivantes paieront, le 15 septembre,
leurs dividendes trimestriels sur leurs actions ordinaires:
Montreal Cotton Co., Montreal Trust Co., et North Ohio
Tr. & Light Co.

La Camaguey Co. et la Montreal Loan & Mortgage Co.
paieront, à la même date, leur dividende semestriel sur leurs
actions ordinaires.

* ,i 0

L'assemblée annuelle le la Quîeblec Ry., Light & Power
(',. aura lieu le 12 septembre.

* ;i *l

Nous relevons dans la circulaire <le McCuaig Bros. &
('>., les chiffres suivants qui indiquent les profits faits par
les capitalistes qui o'nt investi les ftnds dans des entreprises
d'utilité publique à leur début. 'es profits sont indépendants
<le l'intérèt à 5 pour cent sur la valeur au pair dles bons sous-
cr t s:

Sao Paulo L. & Pl. (G'., bons à 90 avec io pour cent de
bonus sur le stock. Les bons se vendent maintenant à 99.
Les actions, qui rapportent un dividende de to pour cent, se
vendent 175. Ch(aque somme (le $4mo investie dans cette en-
treprise donne un profit <le $î,85o.

Rio de Janeiro T. L. & P. Co. Bons à go avec un bonus
de îoo pour cept. les bons se vendent 98. Les actions, qui
rapportent un dividende de 5 pour cent, se vendent 113 2.
Chaque somme de $9o donne un profit de $1,21 5.

Porto Rico Ry. Co. Bons à 92V, avec 50 pour cent de
bonus sur le stock. Ces bons se vendent maintenant à 90 et
les actions à 64. Profit $295 sur $925.

Quebec Ry. L. & P. (o. Bons à 921/2 avec bonus de 40pour cent sur le stock. Ces bons se vendent maintenant à
81. Les actions, qui donnent un dividende de 4 pour cent, se
vendent à 58y. Profit: $119 sur $925.

Canadian Liglht & Power Co. Bons à 95 avec bonus de
50 pour cent. Ces bons se vendent à 80 et les actions à 53.Profit: $115 sur $950.

Western Canada Power Co. Bons à 92/z avec 50 pour
cent de bonus. Ces bons se vendent à 89 et les actions à 50.
Profit: $215 sur $925.

Camaguey Company. Bons à 1oo avec 50 pour cent debonus. Ces bons se vendent à 90, et les actions, qui donnent
un dividende de 4 pour cent, à 60. Profit: $200 sur $1,ooo.

Mexican L. H. & P. Co. Bons à 90 avec 1oo pour centde bonus. Ces bons se vendent à 92. Les actions, qui don-nent un dividende de 4 pour cent, se vendent à 86. Profit:
$88o sur placement de $goo.

* * li
La Sherbrooke Railway & Power Co. a autorisé l'émis-

sion de $3oo,ooo de bons additionnels, à la suite de son achatrécent des compagnies Eastern Townships Electric Co.,Lennoxville Light & Power Co. et Stanstead Electric Co.,pour la construction de lignes de transmission et de stationssecondaires afin de développer les systèmes de distributionde ces compagnies.

La circulaire de J. C. Mackintosh & Company nous four-
nit les renseignements suivants:

La Bourse de New-York a atteint un bas niveau, la se-maine dernière; niais le marché de Montréal s est bien main-tenu. Autrefois il était beaucoup plus vite affecté par un

déclin des valeurs à New-York. Un certain nombre de finan-
ciers prétendent que la position du marché de Montréal a été
très affaiblie et pendant plusieurs jours, ils se sont attendus
à des ventes forcées pour un mQntant considérable. Mais
cela n'a pas eu lieu.

Beaucoup de valeurs enregistrées à la Bourse de Mont-
réat ont faibli, et les maisons importantes de la finance crai-
gnent de leur donner beaucoup d'appui en raison de la quan-
tité considérable de stock qu'elles rencontreraient. Si le mar-
cié de New-York indiquait que la liquidatron soutenue des
quelques dernières semaines est sur le point de cesser, on
croit que le marché de Montréal s'améliorerait rapidement.

Pendant les quelques jours derniers, il s'est fait sur le
marché local des achats soutenus, pour de petites sommes.
Il faudrait une quantité considérable de ces achats pour af-
fecter le marché de manière appréciable, et jusqu'à présent,
la situation ne s'est pas améliorée à un degré marqué.

* * *

Les effets <le commerce sont escomptés par les banques
à 6 à 7 pour cent. Les prêts à temps se font à 5V2 à 6 pour
cent et les prêts à demande, à 52 pour cent. Les prêts sur
premières hypothèques sont un peu plus tranquilles; il s'en
est fait à 5½/2 à 6 pour cent.

Les faillites au Canada, pendant le mois d'août, d'après
R. G. Dun & Co., ont été au nombre de 105, avec un passif de
$1,307.198. C'est une augmentation considérable comme nom-
bre et comme montant du passif relativement au mois d'août
1910, alors qu'on enregistrait 95 faillites avec un passif de
$669,993. Pendant le mois d'août 1909, il y a eu 89 faillites
avec un passif de $679,042, et en août 1908, 124 faillites avec
un passif de $î,5o6,857. Les faillites du mois d'août 1911 se
répartissent de la manière suivante: manufacturiers, 25., pas-
sif, $834,607; commerçants, 79, passif, $4o4,59t. Dans la
classe des courtiers et transporteurs, il y a eu une faillite
avec un passif de $68,o0.

COMPAGNIES INCORPOREES

Des lettres patentes ont été accordées par le Lieutenant-
Gouverneur de la province de Québec incorporant:

"C. R. E. Kennedy, Limited," courtiers en mines dans la
cité de Sherbrooke. Capital-actions, $20,ooo.oo.

"parc Dupas, Incorporé," agence générale de courtage et
d'immeubles, à Montréal. Capital-actions, $2o,ooo.oo.

PERSONNEL

M. J.-A. Paulhus, de la D. Hatton Co., est parti le 4 c'lu-
rant pour Québec, pour aller à la rencontre de Mme Paullhu',
qui arrive d'Europe par l"'Empress of Britain". Mme 'aul-
bus était à Londres pendant les fêtes du couronnement.

Les "Prévoyants du Canada" continuent à marcler à
pas de géant. Au 31 août 1911, après seulement deux ain' de
travail, ils avaient recruté 12,731 sociétaires, acquéreurý de
27,375 parts et propriétaires d'un actif de $131,003.50.

M. S. B. Townsend, de MM. S. B. Townsend & Co-'
a passé deux mois en Europe et a visité l'Angleterre, ll*
se, la Hollande, la France, l'Allemagne et l'Italie, s'est <n

barqué le 6 septembre sur le "Royal George" à destinal:,n
de Montréal. Pendant -son voyage, M. Townsend a cté
l'hôte de MM. Mumm & Co., de Remis, de MM. Cinzan, &
Cie, de Turin, et de MM. Florio'& C.,; de Milan, qu'il re
présente au Canada.
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Actions Otdissiren~ et Ations ?rhiligIe

BANQUES .

Baqede Montréal ......
Banque duNu**Buuwc
Banque du Qubecu-........ ;.. ......
Banque de laQue...................
Banque de Tora t ....... co..............
Banque de oont...... *...........................

Banque des Cantona de 1'FAt ...... ..... .............
Banque Nationale ................... ..............
Banque des Marchands du Canada. ... L ................
Banque Provinciale............ .....................
Banque Union du Canada ................ ..........
Banque Canadienne du Commerce ............ ......
Banque Royale du Canada ...... :................ .....
Banque d'Hochélaga ....................
Banque d'Ottawa .............. ....................
Banque Imnériale du Cana................
CHEMINS DE FER
Canadian Pacifie Railway (Ordinaires)................
Duluth S.S. & A RaiI*ay lOrdinalra) ................

do do do (Préférentielles) ............
Minn. St. Paul & SSo R.ailway (Ordinaires) ............

do do do do (Préférentielles) .......
TRAMWAYS ELECTUIQUES
Detroit Unîited Railway.........................
Duluthi Superior Traction ...........................
HaIifàx Electrir Railway ............................
Havana glectrie Rallway (Ordinaires)................

do do do (Préférentielles).............
Illinois Traction Co. (Ordinaires).....................

do do (Pi éféentielles)..................
Mlexican Light & Power (Ordinaires) .................

do do do *(Préférentielles) ..............
Montreal Street R.ailway)............................
Porto Rico Railway .....................
Qurbec Railway, Light & Power ....................
St. John .. la ............. ............. ....
Sao 1 aulo Tram., Light & Power............ ........
Toledo Railway & L ght... .......................
Toronto Railwty. .. ........................

Tri-C ity Railway & Light (Ordinaires) ..... ..........
do do, do (Préfrentielles).............

Twin City Rapid Transit (Ordinaires) ...............
do do do (Préférentielles).............

Winnipez Electric Street Railway....................
VALEURS litmnDUsTuIl es
British Columbia Packers (Ord naire) ................

do do do (PréférentielleuI .............
Canadian Car & Foundry (Ordinaires) ....................

do do do (Èr4férentielles) ............
Canada Cernent (Ordinaires)................ .......

do do (Préférentielles).....................
Canadian Conveiters ..............................
Dominion Steel Co .........................
Dominion Textile Co. (Ordinaires) ..................

do do (Préférentielles).......
Lake of the Woods MilIing Co. (Ordinaires)...........

do do do (Préférentielles) .......
Laurentide Parer Co (Ordiniaire) ......... .........

do do IPréfèrentilles)...............
?1ontreal Cotton ...............................
Miontreal Steel Worke (ordinaires) .................

do do do (Préférentielles).......... ....
Nova Scotia Steel & Coal (Ordinaires)......... .. ***do do do (Prféentie1es).............
Ogilvie Flour Mille Co. (Ordinaires) ................

do do do (Préférenilles)...............
lPennians, Llmlted (Ordinaire) .....................

do do (Prdfèrentlelles) ......... 1........
DIVERS
Bell Telephone. Co..................................
Mackay Companiee (Ordinaires) .......... ..... ......

do do *(-Préférentielles).................
Mlontreal Llght, Heat & Power............
IMontreal Telegraph .....................
Ottawa Llght Heat & power Co...........
Richelieu & Ontario Navigation Co............
Shawinigan Water & Power Co ..............
MIN"
Amnalgamated Aabestoi (Ordinaires) .................

do do . Préférentielles)...............
B.4tck Like Aibettos Cp. (Ort4inalres> ...........

d 0 do du (?réfèrentelles),.............
Crown Resme .................................
In' ernatai CORI Xiin (rdinaiae.... ......

1 ca13Itapayé
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3,499,666 100.09 13 ...... ...
19250,000 100.00 7% 137 137,9
6.104,104 100.00 13 27134....
4,750,OO 100.00 10% 201 203
4,4o0,oo 100.00 11.% 207 207,9
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Débeatures
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Revue des Marchés
EPICERIE

Sucres raffinés, en hausse de ioc.
Riz B, CC, India Bright et Lustre, en

hausse de ioc.
Tomates 3 Ibs., en baisse de ioc la

douzaine.

I es affaires se sont un peu ralenties,
bîieni (lu leur volume polir livraison itli-mnédiate et pour livraison future soit su.
péricur à ce qu'il était l'annéie derniére à
pîareille epujue. Comnme nous l'indliquons
piN haut, une nouvelle hausse dle bec a
été déeclarée sur les Sucres raffinié,. L es
autre,. cli;aîîgeînnits <le prix conceerunent
les riz, les coniserves (le lcgtiuIIe'.

SUCRES
L.a demnde e.,st très bounne. Vul lion-

velle hase(le 1()c a été déclarée sur
les sucres raffilnés, ma:rdi à 53 hleures P.
ni.

Nous cotons:
Extra granulé............
Extra granulé.......baril 5s.oo
1 xt(ra graniulé........aril 5.75
E:xtrat granulé . halle 5 x 20 5.0
Ext ra grontid.... ..... baril 0>. o
Extra ground.....bte 5o lbs. 6.20
E'x tra grouind M ie 2i l1),. 6-40
No> t Yellow.......baril 5.20o
No<i tYellow........sac i.5
I>ow<lered.........baril 5.80
I>owdlered.......bte 5o 11),. i.co
P'aris Lunilîs.... .. ... bc 6.35
Paris Luumps. ... Ilite 5o 1:. 6.55
Paris Lumps .. btc 25 Ilis 6.71
Crystal I imnl.....baril 6.35
Crystal l)ianînd hic lit oo lhs. 6-3.-
crystal I )îiuudlol . It .lle~ Il,
Crystal I )inîond . . ih, 1 lb,. 0.75
Crystal I)iaind 20 lu(It s (le 5 1hl, 7 60
Crystal I )ianîiouîd. I )o>îniîo b, 20 car

tous q lbs..........sc 7.60
Sucres bruts cristatllisés .l1b. o o>5
Sucres bruts, noncisalsé b

Ces prix s'entendenît ail îî.îa.aîi> dit
vendeur à Montreal.

MELASSES
Il Y a1 également une t rc. liiii li (le-

mîanîde pour les mélasses.
Nou.% cotons:

B4arbade, choix, tonîne .. 0.29 0.29) 0.21
larba<le, tierce et qrt. .. 0.31 0.32 0.34
Barbade, demi qrt. .... 0.33 0.34 0.36i
Mélasse fancy. tonne .. 0.30 0.33 0.35
Melasse fancy, tierce et

quart..........0.33 0.34 0.36
Mélasse fancy, dcmi-qrt 0:35 0.36 0.*38

Les prix s'entendent: lere colonne,
pour territoire ouvert; 2e Colomne, Pour
territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et ses environs.

FARINES ET PATES
TAIRES

Très bonîne demande.
Nous cotons:

Farinie Five Roses .. qrt.
Farine Five Roses, .. sac
Far. patente hongroise, qt
Far. patente hongrotse, sac
IFar. straiglit rollers, qrt
Far. straiglit rollers, sac

ALIMEN.

00o 6.io
0.00 3.00

6.40
3.15
4.75
2.30

0.00
0.00
0.00
0.00

Farine à pâtis. Occan, qrt.
Far. d'avoine granulée, sac
Far. d'avoine Standard, sac
F-arîine d'avoine fine,., sac
Farine d'avoine roulée, brl.
Farine de sarrasin .. sac
Far. de blé-d'Inde ord., sac
Biatiner Saxon et Quaker

Oats, et Ogilvie, caisse
Creani of wlicat . . .. cse
Fécule de mais, ire qîté, lb

2e qîté, lb
l'écule <le pommes de terre,

qIpts <le i lb. .... ... doz.
Vermielle, nîacaroili et

sp>aghîetti Caniadiens.
Vit vrac. .. .. ...... 1l>.
Enî paquets <le t l1)..

(ote le 4 lhs. ...... bte
Qualité extra finle

l (îte le 4 lhs. (tiet)
I'.nites (le j lbs. .. ......

Nouillettes aux oeufs:
l>asîuets de i lb. . .... lb.
En vrac, cs.e de 10 lbs. . lb.
V'ermicelle, macaroni, spa-

glietti. pâtes assorties; ai-
pliabets. chiffres, a n 1
maux nîouilles, coudes,
importés en vrac. .. lb.

Vii Pâques de i lb. .. lb.
Tapioca Pearl, la lb.
i apioca seed ....... b
Tapioca flake.....lb.
Sagot.........lb.

SAINDOUX

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

5.40
3.00
3.00
3.00
5.6o

0.00 2.50
0.00 2.00

0.00
0.00

0.061
0. 041

3.95
5.75
0.07
0. 041

0.00 1.35

0.00 0.05
o.o6 o.o64
0.00 0.25

0.38 0.40
0.00 0.32j

0.00 0.07
0.00 o.o6

o.90x
0.00

0.7

0. 071
0.05

0.071
o. o84
o.o8
0.071
o.o8
0. 061

La dlemande est très bonne pour les
-aindoux purs comme pour les saindoux
comnposes.

Saindoux pur
Nousi coptons:

En seaux en bois de 2o lbs.,
le seau .... ......... 2.35 2.45

l'i seaux eii fer-blanc de
20 lbs., le seau .. .. .... 0.00 2.221

l'tl tiîetteq <lei so lbs. .lb. 0.00 0.12*
Caîîistres de to lbs .. lb. o.11ii 0.13
(Canistre de 5 lbs. Lb. 0.11jI 0.131
Canistres de 3 lbs. .. 1. b. 0.12 0.131

FROMAGES CANADIENS
L.a dlemand<e est plutôt tranquille.
Les petits fromages d'environ 2o lbs.

-c Vend<enît aux épiciers 144C la livre.
GRAINS ET FARINES

Marché de Chicago
Lun temps humide dans le nord-ouest

(le l'Amérique et les districts de la Rus-
sie qlui <devraient faire les plus fortes
expeéditiotns de blé a causé une avance
nar<uée (les prix. mercredi dernier. En
clôtuire, le blé gagnait ic à i9e.

Le blé d'Inde était en gain net de dc
à c, etlavoine en hausse de ic à lc àic.

Sept. Déc.. Mai
filé.........0.92à 0.969 r.021
Blé-('iide .. ....... o.661 064i o.661
Avoine .... .... .... 0431 0.46* 0.49à

Marché de Montréal
Grains

La demande pour les grains est pas-
sable. Les blés sont tous à la hausse.

Nous cotons:
Blé du Nord No i ,.. .o8 1.09

Blé du Nord No 2 .. .o6 1.07
Blé du Nord NO 3 .. 1.04 1.05
Blé du Nord Feed .. 0.86 0.87
Avoine man. NO 2 .. .. ... 00 0.46
Avoine man. NO 3 ........ -0.00 0.45
Avoine Qué. et Ont. No 2 0.00 0 -47,1
Avoine Vué. et Ont. NO 3 0.43i C).44
Avoine Ijué. et Ont. NO 4 0.424ý 0.43
Orge moulée.... .. ...... 0.55 o.56
Pois No ord., prix nomin. o.oo o.oo
Sarrasin (48 lbs.) .'.. .(manique)
Blé-d'Inde jaune No 3 .. 0.00 0.72

Farines
Il se fait de très bonnes

farines.tant sur le marché
l'exportatioî.-Les prix sont
genient.
-Patentes du printemps:

Royal Household .. 2 sacs
Five Roses.....2 sacs
Glenora .. .. 2 -sacs
Harvest Queen. .. 2 sacs

Fortes à Boulanger:
Bakers Special ... 2 sacs
Manitoba S. B. .. 2 sacs
Keetoba ........ 2 sacs
Montcalm .... ... 2 sacs

Patentes d'Hiver:
Hurona (à patisserie) 2 sacs
A do 2 sacs
Straight rollers . .baril

Straight rollers....sac
Farine de blé-d'Inde blanc

pour boulangers . 2 sacs
Farine de blé-d'Inde pour

engrais ....... 2 sacs
Farine d'avoine

affaires cil
local qu'à
salis chatn-

0.00 5.40

0.00 5.40
0.00 4.90
0.00 4.90

0.00 4.70
0.00 4.20

0.00 4.90
0.00 4.70

0.00 5.40
0.00 4.50
4.00 4.10
1.75 1-85

0.00 4.60

0.00 3.30

Avoine roulée.....sac 0.00 2.25

Avoine roulée ... baril 0.00 4.75

Issues de blé en sacs
Son Man., au char, tonne 0.00 22.00
Gru Man., au char, tonne. 0.00 24.00
Son d'Ont., au char, ton.. 22.00 24.00
Middlings d'Ontario, au

char tonne .. .... ... 24.00 27-00
Moulée pure, au char. ..- 31.00 32.00
Moulée, mélangée, au char 26.0o 29.00

FROMAGE
Marché Anglais

MM. Marpies, Jones & Co., nous écri
vent de Liverpool, à la date du 25 aOÙt
1911:

Le marché a été actif toute la semfai-
lime, et les prix sont de nouveau plIus
élevés; mais il faudra un ou deux jours
pour que les affaires reprennent . leur
cours après la grève. Les commerçanltS
seront alors plus à mème de juger la si-
tuation. En attendant, il semble que les
prix vont encore s'élever.

Nous cotons:
Canada, blanc, haut choix

fromage de l'Ouest .-. .. 62/6 à 63/6
Canada, coloré, haut choix

fromage de l'Ouest .. 63/6 à 64/6

MM. Milîs & Sparrow nous écri.mflt
de Londres, à la date du 25 août 1911:

Le fromage du Canada et celui <le
Npuvelle-Zélan4e se vendent bien. I --i
fabrication en Angleterre, en Ecossc c>
au Canada sera beaucoup moindre que
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pendant les années précédentes; aussi.
les perspectives sont splendides pour les
fromages de Nouvelle-Zélande et du Ca-
nada qui se vendent maintenant 66/o, et
tout fait prévoir une nouvelle avance
avant longtemps.

Nous cotons:
Canada blanc et coloré .. 65/o à 66/o
Nouvelle-Zélande, blanc et

coloré ............ o/o 66/o
Marchés d'Ontario.

lrockville, 31 août. - Offert 3,320
boites, dont 2,535 coloré. Ventes à 131c
et 13 5/16c.

Alexandria 31 août. - Offert et vendu
oo boites à 13 5/16c.
Vankleek Hill, 31 août. - Offert et

vendu -,386 boites à 139c et 15 5/16e.
Picton, 1er septembre. - Offert 1,450

boites coloré. Vendu 907 boites à 139c
et 543 à 13 5/16c.

Napanee 1er septembre. - Offert 390
boites blanc 'et 715 coloré. Vendu goo
boites à 131c.

Perth, 1er septembre. - Offert et ven-
<du iooo boites à 131c.

Kemptville, Ier septembre. - Offert
6o5 boites. Vendu 45 boites à 131c.

Ottawa, 1er septembre. - Offert et
vendu 659 boites à 13 5/16c.

Cornwall, ler septembre. - Offert
131o boites. Ventes à 131c et 13 5/16c.

Belleville, 2 septembre. - Offert 1,230
boites. Vendu 575 boites à 13 7/16e et
305 à 13Ic.

l'eterboro, 6 septembre. -Offert 2,759
boites coloré. Ventes à 13 9/16c et 131c.

Woodstock, 6 septembre. - Offert 474
boites. Vendu 185 boites à 134C.

Idarchés de Québec.
Victoriaville, ier septembre. - Vendu

I 300 boites à 13 I/16c.
Cowansville, 2 septembre. - Offert et

vltt go boites à 131c et 13 i/16c.

Marché de Montréal
La Société Coopérative des Froma-

gers de Québec a fait les ventes sui-
valntes au Board of Trade, le 31 août
1911:

Fromage blanc - 738 boites extra
choix à Jas. Alexander, Ltd., au prix de
3:c; 1,167 boites choix, à Hodgson

ttro & Rowson, Ltd., au prix de
3 5/i6c et 711 boites No 2, à Lovell &
1hristmas, ,Ltd.,. au prix de 131c..romage coloré - 280 boites extra

cioix, à Cooperative Wholesale Society,
:m prix le 131c; 522 boites choix, au mê-

le prix, etî4o boites No 2, aux mêmes
::;uîéreurs, au prix de 131c.

I-e marché a reçu, la semaine dernière,
5.922 boites. Depuis le ier mai les re-

Cettes totales ont été de 1,160,448 boites
cntre 1,252,794 boites pour la période
correspondante de ran dernier.

l.es épiciers paient le fromage 14c la
livre.

L.es exportations pour la semaine fi-
ili-ant le 2 septembre, ont été les sui-
\antes:
1.................... 46,244 boites
no...................56,625 boites
n ................... 63,141 boites

I)u 1er mai au 2 septembre,-les expor-
t:ilions ont été les suivantes:
tt11 . .............. 76,529 boitts
1>10. .................. I,o78ri boites
n>9...................1,ir9,249 boites

BEURRE
Marché Anglais

MM. Marýles, Jones & Co., nous écsi-

vent de Liverpool, à la date du 25 août
1911:

Il est presque impossible en ce mo-
ment de faire un rapport pratique sur
le marché, tellement les prix ont été er-
ratiques, une différence de 6/o à 8/o par
oo livres étant demandée pour les mê-

mes sortes de beurre, Le beurre danois
est plus élevé de 4 kroner, et on s'at-
tend à des prix encore plus hauts.

Nous cotons:
Irlande, crèmerie, haut

choix ............ 136/o à 142/o
Canada, crèmerie, haut

choix ........ ··. 136/o à 138/o
Australie, haut choix .. .. (manque)
Notvelle-Zélande, haut choix (manque)
Argentine, lhaut choix .. (manque)
Sibérie, crèmerie haut choix

Danois, crèmerie, choix à
haut choix, en barils .

120/o a 120/0

148/0 à 150 o

MM. Mills & Sparrow nous écrivent
de Londres, à la date du 25 août 1911:

La cote du beurre danois a été avan-
sée de 4 kroner; mais nous sommes in-
formés qu'à cette avance les ordres ne
sont pas abondants.

-En sympathie avec les prix du beur-
re danois, ceux du beurre de Sibérie ont
été avanrés et ce beurre se vend bien,
quoique les acheteurs luttent vigoureu-
sement pour obtenir une légère réduc-
tion.

-Les approvisionnements de beurre
irlandais sont faibles, et les prix sont
élevés.

-Les prix du beurre français en rou-
leaux et en paniers ont itéréiuîtt,îMais
sont encore très élevés, et ce beùrre ar-
rive en très faible quantité.

-Deux navires venant d'Australie sont
à Liverpool et aucun d'eux n'a déchar-
gé sa cargaison; ils ne seront pas à
Londres avant quelques jours. Tous les
beurres détenus en entrepôt frigorifi-
que se vendent aux pleins prix, et il est
centain que les docks seront vides quand
la nouvelle saison commencera.

-L'offre en beurre de Nouvelle-Zé-
lande est à peu près nulle, tout le beur-
re détenu en entrepôt frigorifique ayant
été liquidé il y a quelque temps. Les
acheteurs s'infortnent de l'époque où les
expéditions commenceront, et on s'at-
tend à une vente rapide et facile à des
prix élevés pour les premières consigna-
tions.
Danemark .......... 139/o à 141/0
Irlande, crèmerie salé 128/o à 132/o
Irlande. crèmerie sans sel 130/0 à ,34/0
France, hàut choix .. . 128/o à 136/0
France. choix.. .. .. .. 120/0 à 126/o
Nouvelle-Galles du Sud,

haut choix, sans sel
122/0, 124/O à r26/0

Queensland, bon à choix,
salé 1o6/o, 108/0. 114/0, 116/o à t S/o

Queensland, bon à choix,
sans sel to8/o. i io/o, i14/0, 116/o à i18/o

Nouvelle-Zélande, choix . (manque)
Sibérie, haut choix I18/0, 120/0 à 122/0
Sibérie, choix.. .. .. .. I4/o à ui6/0

Marchés de Québec
Cowansville, 2 septembre. - Offert

570 boites. Pas de ventes.
Marché de Montréal

Le marché a reçu, la semaine dernière,
16,913 paquets. Les recettes totales de-
puis le ier mai ont été de 331,111 pa-
quets, contre 290.214 pour la période cor-
respondante de l'an dernier.

Les épiciers paient 27c le beurre en
blocs et 261 les beurres solides.

La demande est bonne.
Les exportations pour la semaine fi-

nissant le 2 septembre 19t ont été les
suivantes:
1911.. .. 1........ .,389 paquets
1910 ............ 1,ù18 paquets
1909.. · ·. · ·.. ·.... 2,632 paquets

Du ier mai au 2 septembre 1911, les
exportations ont été les suivantes:
1911 ............ 80,414 paquets
1910 ............ 22,592 paquets
1909 .......... 27,192 paquets

OEUFS
Marché Anglais

MM. Marples, Jones & Ci., nous écri-
vent de Liverpool, à la date du 25 août

Les approvisionnements sont très fai-
bles; les prix sont nominaux.

Nous cotons:
Oeufs d'Irlande ......... 8/9 à 9/6
Oeufs du Continent ...... 6/6 à 9/o

Marché de Montréal
On vend à la caisse aux épiciers: oeufs

No 2, 22C, oeufs choisis, 26C la douzaine
et oeufs frais 30c.

Le marché a reçu, la semaine dernière,
5,462 caisses. Les arrivages depuis le ier
mai ont été de 162,208 caisses, contre
145,236 pour la même période en 1910.

Le ton du marché est très ferme et la
demande active.

LEGUMES
Céleri .......... la doz. 0.00 0.40
Betteraves ...... la doz. o.oo 0.25
Carottes .. ....... la doz. o.oo 0.25
Choux nouveaux .. la doz 0.00 0.40
Choux-fleurs.. .... la doz o.oo 0.75
Cresson.. ....... la boite o.oo o.50
Epinards ...... la boite o.oo o.5o
Navets nouveaux, la botte. o.oo o. 15
Oignons d'Espagne le crate 0.00 3.50
Panais .. .. .. .. la doz. o.oo 0.15
Patates (au détail), le sac
8o lbs. ........... 0.00 1.35

Persil .. .. .. doz. de paquets o.5o 0.00
Poireaux .. .. .. .. la doz. o.oo 0.20
Radis. u .. .. la doz. o.00 0.20
Raifort ............ l lb. 0.00 0.30
Salade de Montréal frisée,

doz. 0.00 0.40
Salade de Montréal, pommée,

doz. 0.00 0.30

FRUITS VERTS
Pêches .. .. .. .. la bte o.oo 1.25
Prunes .. .. .. .. la bte o.oo 1.50
Ananas Floride .. .. les 30 0.00 4.00
Ananas Floride .. les 24 0.00 4.25
Ananas Floride .. les 18 0.00 3.25
Bananes, régime (en crate) 2.00 2.25
Bleuets, Saguenay la bte , 0.00 1.50
Citrons Messine (300c) o.oo 4.50
Limons ... .. .. la boite o.oo 1.40
Mandarines .. .. la boite 0.00 3.25
Melons d'eau ......... 00 0.50
Oranges Navel ........ 0.00 4.50
Pamplemousses mélangées,

ese 0.00 .2.50
Pommes nouvelles .. la bte 0.00 0.35
Pommes nouvelles. le prt. o.oo 3.00

FOIN PRES8Eg ET FOURRAGES
Marché de Montréal

Il se fait de très bonnes affaires en
foin pressé.

Nous cotons sur rails à Montréal:
Foin pressé, No I .. .. 13.50 14.00
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Girand "P sT pur la PEINTURE)'
le Petit «r pour le PROFIT

r

Fouin p)ressé, NO 2, extra 12.50
1liin pressé, NI) 2 ... .. 10.00
Foin mélangé de trèfle 9.00
T rè fle pa or.. *........8.50
l'aille d'voinc.. . ..... 0.00

PEAUX VERTES

13.00
10.50

9-50
9.00

4.00

L a demîanîde est très bonne. I es peaux
(le mnouton sont à prix pin> élevé de
]oc. On les paie aux boucliers 5oc au
lieu de 40e.

On paie aux bo)ucliers: boeuf de la
v'Ilc No t, iic; NO 2, toc; No 3, 9c;
boeuf de la campagne, No i, ic; No0 2,
îoe; NO 3, 9c. Veaux de la ville No i,
15e; NO 2, 14e; veaux de la camp2rgnc.
No i, i3e; No 2, 14e; agneau, 5oc; niou-
ton, $1.00; cheval, $2.50.

AVIS IMPORTANT

Les vastes entrepôts du Comptoir
Mobilier Franco-Canadien offrant les
pîus grandes facilités de classement, de
manipulation et d'accès, sont maintenant
ovr erts.aýu Public, qui.y trouvera tou-
te l'accommodation désirée pour l'em-
magasinage de marchandises, effets, mo,.
b:iiers, fourrures, etc. aux taux les plus
bu!..

PATRONAGE SOLLICITE-
117-119 rue. Craig Ouest vis-à-vis la rue

St-François-Xavier.

INVENTIONS UTILES

N"os lecteurs trouvertnt plus bas une
liste (le brevets récemment obtenus par
l'entremise de MM. Marion & Marion,
solliciteurs <le brevets, Montréal, Cana-
(la et Washington, E.-tJ.

Nos Canada
135,125-Friedricli Derrer, Bavière,

Aile. Machinie à couper les substances
grasses.

135145-Arehibald A. MacDonald,
Newv Glasgow, N.-E. Roue de voiture.

135,215-R. P. Link & A. G. Hyde,
Londres, Ang. Machines à fondre les ca-
ractères d'imprimerie.

1 35279-Giuseppe Mazzolini, Naples,Italie. Dispositif de portes pour couper
automatiquement la communication en-
tre deux chambres ou espaces..

135,2 8 0-Alfred MehI, Nkiremberg, Aile.
Engrenages de transmission.

Etats-Unis

I.001.38 o,-Robert Francis, Birussels, Ont.
Joint pour rais de roue.

Italie -

112,774-.Joseph. N. Daudelin, St-Hya-
cinthe, Qué. Soudure«.

Le mérite est une grande chose; mais
de deux mU~gazins de mérite égal, celui
qui fait la meilleure publicité fera le

DES IES.ATA
l'ettentln de la m6nagère sur' la
8up6rlorfté de lVoulglnal; oe mi-
lti~ons ne ressemiblent à l'origi-
nal que de nom.

-Et UP!ê5s la oourte carrière
des Imita tions du -savon
FELS. NAPTHA. les ventes de

--loriginal augimentent et la. popu-
la16 de FELS.NAPTHA devient
Spus.gamnde qu'auparavant.

.Fournissez toujours à vos
clients le savon FELS.NAPTHA.

Le

FFI

et la hauteur relative des deux lettres représente la, valeur
relative de la peinture et du profit pour votre commerce,
M. le Marchand.

cou pstgrne pu ou vtendue ulemproftac qeu'el
cou pintrne qu vorene auè ue potce'eau-

vousraport. L proit aità prtede clientèle a tôt fait
druiner un commerce-chaque vente doit représenter une

- grande valeur et donner- de la satisfaction.
C'est la qualité que votre-client demande--et vous ne

serez jamais à même de faire un profit sur la peinture, après la
première %fente, si la qualité de cette peinture ne ramène pas l'ache-
teur au magasin. Les ventes isolées n'établissent jamais un com-
merce de peinture ayant quelque valeur. Ce sont les commandes
renouvelées qui vous rapportent du profit.

Les Peintures Martin-Senour-ligne complète de pein-
tures pour tous les usages--sont celles qui ramèntnt au
magasin les acheteurs, leurs amis et leurs voisins. Elles
procurent aussi de bons profite. Alors, à quoi bon gaspil-
1er du temps avec des peintures de qualité inférieure ?
Koliw.z aujourd'hui au sujet de l'.,. t osumenon à taire du promi sur lae@ ~ J'I~

peintures qui rvqun e ordres de renouvellement
The MARTIN-SENOUR Coq, Llmlted.

Les'Pionniers de l'industrie dgs fleintures'Pjre. ~MONTREAL. - TORONTO. 4CHICAGO.

'W
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LA VENTE. EN. DETAIL DE LA -
QUINC ,LLERI

IDtans un magasin de, meubles, de
claussures ou de pianos, le commis pré-
po>- à la vente est in spécialiste, sa«
ligne se réduit à un ou deux articles qu'il
est labittré à "vendre. co7nstamtnent;' il
lui est donc plus aisé qu'à un quincail-
lier de se consacrer mintitièusement à
l'étude de tous les articles qu'il vend
et de connaitre tout' spécialenent leur'
fabrication, leur construction, l'usage au-
quel ils sont destinés et -la -manière- de
senii servir. Le chiffre de~cliacune de ses
entes est beaucoup plus élevé; cepen-

dant, la moyenne de ses journées n'ex-
cude pas celle d'un vendeur- de quin-
ca,!1erie, la seule différence consiste en

u-il a affaire à beaucoup moins de
.:::s et n'obtient pas une comande .

i facilement. Dans un magasin de
iaillerie, (vente au détail s'entend)
pe ue vente repr.ésente à peine deux

Mar. par client et il faut que le ven-
r: ur tasse une vente toutes les io minu-
t' -iiron pour obtenir un chiffre suffi-

' it gagner son salaire.
ný un magasin de quincaillerie, le

est amené nécessairement à ven-
une multitude d'articles; il en est
-nîît d'une vente facile, par contre,

naîes très compliqués exigent une étu-
du approfondie pour que le commis puis-
>c lov offrir aux clients avec chance de
non ( et leur en démontrer les prin-

tim avantages.
Le vendeur spécialiste.-S'il est indé-

qu'il est indispensable d'avoir à
n .ctif plusieurs années d'apprentis-

dans le "stock-room" ou en quali-
t' ployé aux factures et aux débits,

devenir un véritable connaisseur
m lînenté, apte à vendre n'importe

:rticle de quincaillerie, il est non
évident que c'est gàcher le savoir

-7dre le temps d'un homme, d'expé-
que de l'installer à la vente de

et d'articles courants qui ne de-
A nt nulle capacité, nulle connais-

pl)éciale, qui exigent à peine un
d'habileté de la part du commis.

directeur d'un magasin de quincail-
devrait prendre garde à cette er-
d'organisation. Les plus petits ma-

i s eux-mêmes ont- leurs vendeurs
alistes, entre autres pour les arti-
de construction, et ceux-ci s'occu-

1 >t uniquement de discuter, de pré-
ter et de vendre ces articles-là. Pour

commodité, ils sont placés à proxi-
e de l'étage où se débitent les ob-

de moindre importance. Dans les
g: ads magasins, ce principe est encore
Pb développé.

E PRIX COURANT

uincailerie, Peintu
Constructioi,,t
Pour le cas qui nous occupe, prenons

par exemple un' magasin où il y a 25 à
30 commis; magasin divisé en 8 dépar-
tements' -un vendeur à chacun d'eux,
s'occupe .spécialement oes articles de ces
départe,ments distincts. cet employé fait
particuliè.rement les ventes qui, dans
chaque rayon. demandent 'Ùne tonnais-
sance que ne possède pas un ,commis
ordinaire; il est capable de mener à bot.
ne fin une vente qu'un employé moins
expérimenté -ne saurait -faire aboutir;
Quant aux autres comis, ses assistants,
ils.s'occupent.des objets courants et pe-
tit à petit, acquièrent, eux aussi, de l'ex-
périence à force de pratique.

Dans les très grands départements, ce
plan est encore mieux mis en pratique.

Un homme est chargé de faire. une
étude des menus objets de toutes sortes,
à un autre, incombent les articles de
vente; une semaine d'apprentissage lui
dans l'étude des faucheuses et des ar-
ticles de saison.

Il est matériellement -impossible à un
homme de s'occuper de toutes les lignes
à la fois, mais, en se restreignant, en se
spécialisant, il peut devenir des plus ex-
perts dans quelques-unes. Autant que
possible, on adresse les clients au com-
mis plus connaissenr de ces lignes parti-
culières.

Les clous, les verrous, les charnières,
les clous et quelques autres articles cou-
rants formçnt une section à part, on
charge un tout jeune homme de cette
vente; un semaine d'apprentissage lui
suffira pour servir les clients aussi par-
faitement qu'un homme, expérimenté. Il
tiendra la place d'un homme payé beau-
coup plus cher et qu'on pourra, dès lors,
destiner à un autre ouvrage où ses con-
naissances seront de toute utilité.

Le prix de chaque article devira être
marqué en chiffres connus. Les objets
demandés le plus couramment se.ront
placés de manière à ce qu'on puisse les
atteindre facilement et ceux de vente
moins courante seront mis dans les com-
partiments du haut. Quand viendra une
saison nouvelle, on disposera à la meil-
leure place, la plus en vue, les objets
qui se vendent à cette époque de l'an-
née et fes articles de la saison précé-
dente seront relégués en arrière.

Une époqie de petits profits. - En
développant cette idée des spécialistes,
et en classant les articles suivant cette
méthode, on remarquer-, que d'une an-
née à l'autre, entre 20 commis employés
au département général de quincaillerie,
le chiffre d'affaires concernant ces arti-
cles aura augmenté de 20 p.c.

Le temps n'est plus où l'on faisait de

ires,
.'

3éa

ýMatériaux'

gros bénéfices. D'annéd en année, le
taux des lénéfices diminue. Est-ce à di-
re que'toutes dépenses ooivent être sup-
primées et que l'on doive se montrer
parcimonieux à leur égard,' Le commis
préposé à la vtnte dans un magasin de
quinicailLe.r ie, reçoit à l'heure actuelle un
salaire -plus élevé de 5o p.c. que celui
qui lui était octroyé il y a quinze ans, et
encore, .il n'est pas trop payél Si vous
comparez sës gages à ceux d'un vendeur
de chaussures -ou de meubles, vous ver-
rez. qu'en réalité, si l'expériénce exigée
pour être bon vendeur entre en ligne de
compte, il est moins payé.

Le loyer augmente de jour en jour
dans -les villes qui s'agrandissent. Le
pourcentage des frais nécessités par les
affaires est bien plus élevé qu'il y a quin-
ze ans; les bénéfices sont moindres et
2-La Vente ci détail de la Quin-
les dépenses plus considérables! Y a-t-il
un remède à cet état de choses? Oui...
faire plus d'affaires! Chaque pouce du
terrain que vous occupez doit rapporter;
chaque vendeur doit donner son maxi-
mum de vente. Le stock doit être emma-
gasiné de telle sorte que les articles
soient toujours visibles, faciles à saisir
et à montrer, d'un transport aisé au
comptoir d'empaqutage; le système de
paiement doit être des plus rapides, de
cette façon, pas un seul instant de per-
du. Si un homme connaît l'importance
de son stock, s.'il sait s'y prendre pour
le vendre, et s'il le présente d'un façon
convenable, il peut, à coup sûr, augmen-
ter ses ventes, à condition qu'il ne man-
que pas de stock.

Certains articles peuvent être vendus
tels quels dans le sous-sol, sans grand
effort de travail, leurs prix parlefit
d'eux-mêmes; il n'en va pas de même
pour tous, et la plupart ne sauraient être
tenus aussi négligemment. Un vendeur
qui reçoit un bon salaire n'est pas une
plus lourde charge qu'un petit employé,
si les ventes qu'il fait -ont en rapport
avec le salaire qu'il reçoit.

En résumé, il nous semble que la
meilleure solution est la suivante: Avoir
des stocks bien fournis, des vendeurs
habiles et connaisseurs pour les objets
qui l'exigent, d'autres moins bien rému-
nérés, pour les articles de moindre im-
portance.

Nous avons étudié cette question pen-
dant plusieurs années et les expériences
que nous avons faites, ont été concluan-
tes.

D'autres obstacles ne manqueront pas
de surgir, nous aurons à résoudre des
problèmes nouveaux, mais pour l'instant
nous préférons cette façon de faire à
l'ancienne: ele est plus avantageuse.
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Feutre et Papier
N'IMPORTE QUELLE QUANTITE

Toiture. Goudronées (Eoofing> prftoe à poser. 2 et 3 pliO.
Papiers de Construction. Feutre à Doubler et à Tapinae.
protdfGuro-Ppa-Tpuert Imprimer.

Fabricants du Feutre Goudronné
"BLACK DIAMOND'

Alex. McArtbur & Cot, Limited
82 ]RUE MCGIELL, MONTREÂIL

manufacture de Feutre pour Toltureç: Rues du Htvre et Loges.
Mgouli à Papier, Joliette, Qué.
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L e du & enre depui un d«dmi&ôle.

Non encore égalées cornu qualité.-:

A. C. LESLIE & C0.s LIMITED

MONTREAL
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Huile de lin, en hausse de 2c par gal-
lon.

Le blanc de plomb, la peinture et les
huiles sont en bonne demande. Les prixrestent fermes dans toutes les lignes.L'huile de lin est en hau~sse de 2c par
gallon. C'est d'ailleurs le seul change-
nient de prix à signaler, cette semaine.

Les paiements sont un peu lents.
PLOMBERIE

Tuyaux de plomb
L'escompte est de 27J pour cent.

Les prix sont de 7C. Pour tuyaux en
plomb et de pc. pour tuyaux dc plomb
composition.

Tuyaux de renvoi en fonte et acces-
soirns

Les escomptes sur les prix de la liste
sont: tuyaux légers, 6o et i0 p.c.; tuyaux
moyens et extra-forts, 70 p.c., et acces-
toires légers, mi.oyens et extra-forts, 7o
pour cent.

Tuyaux en fer
Nous cotons, prix de la liste:

I...............oo pieds s. So

Nous cotons net:
21...........

3.....

. . . . .

Tuyaux galvanisésý
Nous cotons, prix de liste:

............. 10 peds

.1 -

8.50
11.50
16.50
22.50
27.00
36.00

16 .30
21.54
27.07
30.80

5.50
5. 50
8 .50

11.50
16.50

Nous cotons net:

22.50

27:5036.00
21...............22.20

94 29.19

4..............41.75
Les escomptes sont les suivants:
Tuyaux noirs: j pouce, 63 p.c.; J poui-

«Ce, 59 P.C.; j pouce, 69 P.C.; i pouce à 2
Pouces, 711 P;e-

Tuyaux galvanisés: i pouce, 48 p.c.;
j pouce, 44 P.C.; i Pouce, 59 P.C.; t à 2
pouces, 611 P.C.

Tuyaux en acier
2 Pouces
21 pouces
3 Pouces
31 Pouces
4 Pouces

.~100

Fer-blanc

pieds
do

go

8.50
10.50
12.50
15.00
19.25

Nous cotons:
Au Charbon - AUlawaY. ou égal

IC, 14 x 2, base. .. ... bte 4.40 4.50
Fer-blanc en feuiles

X. Extra par X et par cse. o.75 1.00
suivant qualité.

(Caisse de 112 feuilles io8 lbs. net)
Au Coke-Lydbrook ou égal.

IC, 14 x 2o, base. .. ... bte 4.10 4.25
(Caisse de 112 feuilles, io8 lbs. net)
Au Charbon-Terne-Dean ou égal.

IC, 20x28 .. .... ... bte 7.00 7.25
(Caisse de 112 feuilles, 216 lbs. net)
Feuilles Fer-blanc pour BouDIlires

(Caisse de 56o Ibs.)
XX, 14 x 6o, gauge 26.. lb. 0.07 0.071

Feuilles étamées
72x30 gauge 23 .. 100 lbs. 7 .75 8.00
72X30 gauge 26 io. 10 bi. 8.25 8.50
72X30 gauge 28 . ioo Ibo. 8.75 9.00

Tôles Canada
Nous cotons: 52 feuilles demi-poli,

$U8S; 6o feuilles, $2.8o, et 75 feuilles
$2.85.

Tôles Noires
Nous cotons: 2o à 24 gauge, $2.30; 26

gauge, $2z35; 28 gauge, $&.
T8les galvanisées

Nous cotons à la caisse: Fleur
Gorbals Queens de

Best Best Cornet Head Lys
28 G . . . 4.25 3.95 4. 25 4.10
a6 G . . à 3.80 3.50 3.80 3.85
22 à 24 G3.75 3.45 3.75 3.60
i6-2o . . . 3.50 3.20 3.50 3.35

Apollo
loi oz=28 Anglais........4.10
28 G.=Anglais..........3.85
26 G............ .35
24 G..............3.60
22G.............3.6o
16 à 20 G...........3.45

Moins d'une Caisse, 25c de plus par
io0 livres.

28 G. Américain équivaut à 26 G. An-
glais.

Les Petites tôles sont également très
fermes.
Petite tôle 18 x 24 .. 52 feuilles 4.45
Petite tôle 18 X 24 .. 60 feuilles 4.70

Plaques d'acier
1 pouce..........0 livres 2.65
3/16 pouce id 2.55

zinc en feuilles
Nous cotons: $8.50 à $9.00 les ioolbs.

Tuyaux de poêle
Nous cotons par ioo feuilles: 5, 6 et 7

pouces, ordinaires, $7.50 et Polis $9.
Coudes pour tuyaux

Nous cotons à la doz.: coudas ronds
ordinaires 75 fcuilles, $î.îo; 6o feuilles,
$1.35 et polis, 6o feuilles, $i.6o.

Soudure
Nous cotons: barre demi et demi, ga-

rantie, 23c à 24c; do., commerciale, 21c
à 22C; do., à essuyer les tuyaux, 23c à
24c.

i VICTOIRES i
Remportées par tes CARTOUCHES DOMON * Haute Moyenne au tir pour Professionnels

Ccnzotra du Donin-.on,

Belle,çI le,

-Gagné par
Si?,, (ILOiVER

Concours des F au vages Canadiens

agra-on-I he-Lake,

95 ,24 %

_______________________CHAMPIONNAT DE CALGARY -
CHiAMPIONNAT DU MANITOBA - ________ Gagné par E. J. Shirgriu, 48 coups sur 5o

Gagné par F. J. Hazelton. .ont porté. soit 96%.
CHAMPIONNAT DE REGINA.-C{AMPIONNAT ET HAUTE MOYENNE AU TIR POUR PROFESSIONNELS A STRATH.

('ONA 952/3% Par 95 2/a /0
CHAS. E. bMINK

1167 x 1220,

C'est u neipreuve absolue de la qualité Dominion I Car M. ink a fait ces hautes moyennes sur divers champs de tir et dans des conditions atmos.
h<ériques variée ir.: les Cartouohes DOMINION et.amellorez votre tir.

li~)'m nicri Ceirtrid g crrip ii, irît d
.1l1ON TREAL, Canada.
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Couplets
L'escompte sur les prix de la liste est

de 65 et io pour cent poyr les couplets
en fer et en acier.

QUINCAILLÉRIÉ
Boulons et noix

Nous cotons:
Boulons à voitures Norway($3.0o) 50 et

1 0 p. c.Boulons à voitures carrés ($2.40) 60 et
10 P. c.

Boulons à voitures ($i.oo): grandeurs, 8
et moindres, 7o p. c.; 7/16 et au-dessus
60 P. c.

Boulons à machine, 1 pce et au-dessous
60, io et 10 p. .c.

Boulons 'à machine, 7/16 pce et au des-
sous, 6o p. c.

Boulons à lisse, I et plus petits, 6o et

Boulons à lisse, 7/16 et plus gros, s5 et

Bou ris à charrue, 50 et fo p. c.
Noix par boîtes de lo lb.

Nous cotons:
Noix carrées. .. 41c la IL de la liste
Noix hîexagones .. 44c la IL de la liste

Pous moins d'une boite de ioo lbs., les
prix sont à augmenter de ic par lb.

Broche à clôtures
On cote la broche ondulée No 9, $2.35.
La broche barbelée est cotée $2.35 les

z00 livres à Montréal.
Crampes à clôtures

Fer poli..........$2.6o
Fer galvanisé.........2.85

Broches pour poulaillers
L'escompte est de 60 et 2J pour cent

sur la liste.
IX 20 x 24"..........$3.40
x 20 x 30"...........4.10
x- x30 x 36".......4:75
jX 22 X 24"..........500
1X22 x30"..........630
X 22 x 36".......750

Broche galvanisée, etc.
Nous cotons:

Acier fin du No 17 au NO 24, 25 pour
cent sur la liste.
Cuivre jaune .... ... :.. ... 371 P. c.
Copper (cuivre rouge).....371 P. c.

broche galvanisée:
No 5.......les ioo lbs. 3.35
Nos6 à8.....lus ioolIbs. 2.80
No 9.......les ioo lbs. 2.30
No so.......les 100 lbs. 2.80
NO Il........les 100 lbs. 2.85
No 12........les looi lbs. 2.45
No 13.........les 100 lbs. 2.55
No 14..........les loo lbs. 3.15
No i5.......les loo lbs. 4.30
No 16.......les zoo lbs. 4.55

Poli brûlé:
No o à 9......les 100 lbS. 2.30
No io.......les ioo lbs. 2.35
No ix........les ioo Ibs. 2.41
No 12..........les ioo l1hS. 2. ru
N o 13..........e I oo l0b1s. 2.70
NO 14....... les 100 lbs. 2.80
No 15.......les 100 lbS. 2.85
No 16.......les ioo lbs. 3.00
Brnlé, p. tuyaux .. oo lbs. No 18 3.85
Brûlé, p. tuyaux l oci lbs. No 19 4.70
Extra pour broche huilée. 'Oc p. ioo Ibs.

Broche à foin~
Très forte demande.
Nous cotons net:
No 13. $2.50; No 14. $2.60, et No 15,

$27; Broche à foin en acier coupé de
longueur, escompte 25 p. C. sur la liste.

Broche moustiquaire
Nous cotons: broche noire, $1.6o par

rouleau de loci pieds; broche verte, $i.6s
par rouleau de looi pieds.

Broquettes

-Pour-boltes à fraises'. . 75 et 121 'p.t-
Pour boites à f romage .. 85 et Io P.C.
A valises.. .. .. .. .... 8 et 121 p.
A tapis, bleues...... ... 8o p.
A tapis, étamées .. .. .. 8 et î5 P.C.
A tap is, en barils.. 40 P.C.
Coupées bleues, en doz... 75 et 121 P.C.
Coupées bleues et J pe-

santeur.........60 P.C.
Sweeden, coupées, bleues

et ornées, en doz. .. 75 p.c.
Sweeden, coupées, bleues

et ornees, en vrac.. .. 8o et 2o p .
A chaussures, en doz.. . 50 plc
A chiaussures, en pqtà i lb. 6o et 1o p.Pc.

Clous de. broche
Nous cotons: .$2.30 prix de base, f.o.b.,

Montréal..
Clous coupés

Nous cotons: prix de base, $2.40 f.o.b.,
Montréal.

Clous à cheval
Nous cotons par looi lbs.: No 7, $26;

NO 8, $23; No 9, $22; No io, $20; avec
escompte de 55 P.C. pour la première
qualite et de 571 p.c. pour la 2e qualité.
Ajouter ic net extra pour boites de i
livre.

Fers à cheval
Nous cotons f.o.b. à Mcntréal:

NO 2 No i
et plus et plus

Fers ordinaires légers etgrn pei
pesants .... .... ... le qrt3.90 4.1.9

Neverslip.ocrampons 7/16, le cent. 2.6o
Neverslip crampons, i le cent.... 2.90
Ncverslip, crampons, 9/16, le cent. 3 .2
Neverslip, crampons, f, le cent... 3.80

Neverslip, crampons, 5116, le cent 2.10
Neverslip,. crampons, f, le Cent... 2.40rt. à neige .. .. .. le qrt 4. 15 4.9New Light Pattern .. le qrt 43Fer "Toe weight" No 1 à 4 :7Featherweight Nos o à 4.......S75
Fers assortis de plus d'une granideur au

baril, IOC à 25C extra par baril.
Chaines en fer

On cote par Ioo lbs.
3/16 No 6.......... .0
3/16 exact 5..........8.50
3/16 FullI 7........ .00

exact 3...........6.5o

j....................4.40
7/16.............3.80

9/16.............3.6o
.~3.40

3.30
j.....................3.30

.~3.30Vis à bois
Nous, cotons les escomptes suivants

çur la liste:
Tête Plate, acier .. .. B5 1 et 15 P.C.Tète ronde, acier ... 8o 10 et i5 p.c.
Tê te plate cuivr.e ... 75 10 et 15 p.c.
Tête ronde, cuivre .. 70 10 et 15 p.c
Tête Plate, Bronze .. 70 10 et 15 P.c
Téête ronde, bronze .. 65 10 et 15 p.c

Fanaux
Nous cotons:
Les prix sont très fermes.

Wright NO 3........doz.
Ordinaires........doz.
Dashboard C. B......doz.
No 6..........doz.

Peints, Soc extra par doz.*

8 50
4-75
9 .00
5.75

Tordeuses à linge
RNous cotons:.
oyal Canadi'n ~....doz. $47

1 aui.doz. 52.7S

fe doz. 56.25
Z. E.........doz. 5175Rapid...........doz. 46.75Paragon..........doz. 54.w0

Bicyce.........doz. 6ci.5o
Mona escomùpte 'de 20 pr.c.

. Munitions
L'escompte sur les cartouches cana.

diennes est de 35 et 5 pour cent.
*Plomb de chasse

Nous cotons:
Ordinaire ..... .oo lbs. 7.50
Chilled.........oo lbs. 7.90
Buck and Seal......oo lbs. 8.8o
BaIl............ i lbs. 8.70

L'escompte esât*de*25"pour cent sur la
liste.

MKETAUX
Antimoine

Les *prix sont .sa ns chiangement.
Nous èctons: $9.Oê à-$9.25.

Fontes
Nous cotonsý-

Carron Spécial.....
Carron Soft .......
Clarence NO 3.....
Cleveland No z . .

Middlesboro NO 3. ..
Summerîce NO 2.....

Fer en barreNous cotons:
Fer marchand base i oo lb.. i. go
Fer forgé......base îoo lbs. 2.05
Fer fini ....... base zoo lbs. 2.15
Fer pour fers à cheval

base zoo lbs. 2.15
Feuillard mince ii à 2 pcs, base 3.15
Feuillard épais No Jo .. .. base 2.2»

Acier en barre
Nous cotons net, 30 jours:

Acier doux . .. base iuo lbs. 0.00 1 .90
Acier à rivets., base zoo lbs. 2.10 2.15
Acier à lisse .. base zoo Ibs. 0.00 1.90
Acier à bandage base zoo lbo. 0.00 2.00
Acier à machine base zoo lbo. o.oo 1.95
Acier à pince .. baue îoo ibs. 0.00 2.40
Acier à ressorts. bui zoo Ibi. 2.75 3.00

Cuivre en lingots
Les prix sont sans changement.
Nous cotons: $14.00 à $14.25. Le cui-

vre en feuilles est coté à 25 cents.
Etain en lingots

Le marché est très ferme.
Nous cotons 46à à 47e la livre.

Plomb en lingots
La demande est très forte.
Nous cotons: $3.85 à $3.95.

Zinc en lingots
Le marché est très fort et les priy

sont sans changement.'
Nous cotons $7.50 à $8.00 les ido Ibs.

vres.
HUILES, PEINTURES ET VI-

TRERIE
Huile de lin

Les prix sont augmentés de 2C:r
gallon.

Nous cotons au gallon, prix nets: !fui-
le bouillie, $î.oS l'huile crue, $2.01.

Hàuile de loup-marin
Nous cotons au gallon:

Huile extra raffinée ... .O. .7C
Essence de térébenthine

Les prix sont fermes, mais sans ch-in-
geinent

Nàus Cotons 75C le gallon par qua,,.,
té de 5 gallons et 7oc le gallon par baril.

Blanc de plomb
Nous cotons:

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

20.00
19.75
18.0o
18.75
îS8.25
20.00
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Blanc de
Blanc de
Blanc de
Blanc de

plomb pur
plomb No 2
plomb NO 3
plomb NO 4

Pltch

6.îs
5:6o
0.00
5.10

6.40
5.75
5.6
5.40

Nous cotons:
Goudron pur .. .. i00 Ibo. 0.55 o.65
Goudron liquide, brI.. .. ... 0.00 4.00

Peintures préparées
Nous cotons:

Gallon..........1.45 1.90
Demi-gallon...... .. 5 1.95
Quart, le gallon........55 1.75
En boites de 1 lb.........10c 0. i1

Verres à Vitres
Le marché beige est très ferme.
Nous cotons: Star, au-dessous de 26

pouces uni: 50 pieds, $1.70; 100 pieds,
$3.20; 26 à 40, 50 pieds $Ï.8o; ioo pieds,
$3.40; 41 à 50, 100 pieds, $3.85; 51 à 60,
ioo pieds, $410o; 61 70, ioo pieds, $4.35t'
71 à 8o, îoo pieds, $485.

Double Dîamond, 100 ýpieds: 0 à 25,
g6.o; 26 à 40, $7.50; 41 à 50, $8.75; si a

to $io.oo; 61 à 70, $11.50; 71 à 80, $12.50 ,
81 à 85, $1400; 86 à go, $16.so; 91 à 95,
$i8.oo. Escompte 33 113 P. C.

Sur Diamoud, escompte 2o ..
Vert de Paris pur

Nous cotons:
Barils à pétrole..... .. 0 o. 161
Drums de 50 à 100o lbs. . 0.00o.8
Drums de 25 lbs. .. .... 0.0 . 1.8J
Boites de papier, 1 lb. .. 0.00 0.20
Boites de fer-blanc, 1 lb. . 0.0 .21
Boîtes papier, J lb. ..... 0.00 Ô. 22
Boites fer-blanc, J lb. .. 0.00 0.23

Câbles et cordages
Nous cotons:

Best Manilla.. .. base lb. o.oo o.ioi
British Manilla .. base IL o.00 o.o8i
Sisal .... .... base lb. o.oo o.o81
Latlhyarn simple. . base lb. 0.00 0.10
Lathyarn double., base lb. 0.00 o.îoi
jute........base lb. o.oo o.ioi
Coton ....... base IL o.oo 0.23
Cordes à châss.is .base lb. 0.00 0.34

Ficelle d'engerbage
'l- e cotons pas la ficelle d'ériger-

l>aIZ dont les prix ont été retirés par
Ih- il il; îfacturiers depuis un -certain
temnps.
'Mandila, 65o pieds.......bý 0.00
Manilla. Goo pieds......lb. 0.00
Manilla, 55o pieds......L 0.00
Sisal, So opieda ......... l. o.oo

Papiers de Construction
Nous cotons:

Jaune et noir pesant . .oo 0.01.65
Jaune ordinaire, le rouleau 0.00 0.28
MNov ordinaire, le irouleau 0.00 0.36
Goudronné, les loo Ibo. .. 0.00 1.65
Pipier à tapis, les 100 lbs.. 0.00 2.75
Papier àcou., roui., 2 plis. 0.00 0.70
Papier à cou., roui., 3 Plis.- 0.00 0.95
Papier surprise, roui., is lbs 0.00 0.50

FERRAILLES
Cuivre fort et fil de cuivre. 0.oC
Cufv.re mince et fonds en

cuivre......... .0
Laiton rouge fort .. ...... o.oc
Laiton jaune fort .. .. .. .o
Laiton mince........o
I'lomb........ .0
Zinc......... .0

Fer forgé No 1...... .....
Fer fondu et débris de

machines No 1 .. .. .. à
Plaques de poêles .. .... .. 0
Fnntes et aciers malléables 0.00
Piéces d'acier .. ......... o.o

Vieilles claques. .. .. .. .00

La IL
i0.11

I0.09
i0.10

0 .o8
io.o6.

ni 0.021
I0.03
atonne
12.50

16.oo
12.50
Q.00
5.00

La lb.
0.00

Ven te parles Shérifs
Du xi au 16 septembre zgii

Distri)ct d'Arthabaska
-Alfred Laforest vs Aifrel Raynmond.
Saînte-Clothide de Horton-U ne terre

étant la partie longitudinale nord-ouest
du lot connu au cadastre officiel du dit
canton sous le NO 35, avec bàtisse S.Vente à la porte de l'église paroissia-
le de Sainte-Clothide de 1-orton, le 13
septembre 1911, à 10 heures a.m.

District de Beauce
-Louis Laflamnie contre The Eastern

Townships Asbestos Co.
Canton de Brougliton-Un immeuble

étant partie des lots Nos 12C, 13B et
13C, du cadastre officiel du sixième rang
du dit canton, avec droits d'exploitation
de mines et droit d'expropriation, et
aussi y compris les bâtisses sus-érigées.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse du Sacré-Coeur de jésus, le 12
septembre i911, à il heures a.mi.

Distr'it de Bedford
-Albern Ashley Macomber contre

George M. Deaette et Dame Minnie
Ryan.

Canton de Potton-Un lot de terrain
formant partie du lot No 12, dans le
troisième rang du dit canton, mainte-
niant connu aux plan et livre de renvoi
officiels sous le NO 223.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de Saint-Cajetan de Potton, à
Mansonville, le 16 septembre 1911, à 2
heures p.m.

District de Chicoutimni
-Lauréat Picard v's Désiré Bissonnet-

te.
Canton Dufferin, comté du Lac St-

Jean-Nui lot de terre portant le No 15
dans le septièmie rang du dit canton,
avec bàtisses.

Vente au bureau d'enregistrement de
Roberval, le 12 septembre 191H, à 2 lieu-
res -pm.

-Louis Hainelin vs Dame Sarali
O'Boufrke et ai.

Village de Roberval-i' Un terrain
composé de la partie sud-ouest lu lot
179 des plan et livre de renvoi officiels
du cadastre du dit village, et les lots
connus au même cadastre sous les Nos
18o, 181, 182-, 183, 184 et 185.

2* Une ferme comprenant les Nos 48,
49 et 5o du cadastre officiel du quatriè-
me rang du canton Taillon, avec bâtis-
ses.

Vente comme suit: le premier immeu-
ble, à la porte de 'l'église de Roberval,
le 12 septembre igii, à i heure p.m., et
le deuxième immeuble, au bureau d'en-
registrement de Roberval le 12 septem-
bre 1911, à 2.heures p.m.

District de Gaspé
-Dborah Flowers, veuve de Henry

Flowers, contre Walters Flowers.
-îld loi np ;sa QJzm,-xOo p uoluey
mýitif NO 17, maintenant connu comme
partie du No du cadastre 1131 du dit
canton, à l'ouest de la ligne Paspébiac,
dans le premier rang.

Vente à la porte de l'église de Saint-
Etienne de New-Carlisle, le 14 septem-
bre îgii, à ii heures a.m.

District de Joliette
-Onésime Latendresse contre Napo-

léon Rivest.
Paroisse de Saint-Côme-Une terre

étant le No 5, dans le huitième rang du

canton Cathcart, connue sous les Nos
5A et SB aux plan et livre de renvoi of-
ficiels du cadastre du dit canton, avec
bâtisses.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de Saint-Cônie, le 13 Septemlbre
1911, à ii heures a.m.

District de Kamouraska
-jean Sylvain vs Napoléon Lavoie.
Fraserville-Une maison eîî bois à un

étage érigée sur un terrain de 39à pieds
de front sur la rue Laval, ce terrain fai-
sant partie du lot de terre NO 209-2 du
cadastre pour la dite ville.

Vente e,~ brueau du shérif à Fraservil-
le, le 13 s1ptenîbre 1911, à io heures a.ni.

'District de Montréal
-S. L*bonté contre les héritiers de

feu joseph Marcotte.
Longueuil-Un emplacement désigné

sur les plIan et livre de renvoi officiels
du villao; de Longueuil sous le NO 296.

Vente*:à lý porte de l'église de Lon-
gueuil, le 14' septembre 1911, à ii lieu-
res a.ni.

District de Trois-Rivières
-François-Xavier Jacob, fils de jean,

contre Jeanne Massicotte et ai.
Sainte-Thècle-ljne terre faisant par-

tie du lot No 37 du cadastre d'eniregis-
trement dlu comté de Chanmplain pour la
dite paroisse, avec une maison et au-
tres bàtisses.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de Sainte-Thêècle, le 12 septembre
1911, à 10 heures ar.

-Le Comptoir Mobilier
FRANCO-CANADIEN

Société à Charte par Actions au Capital

DE $3003000
117-119 Rue Craig Ouest, - - Montréal

PHIONE MAIN 6892 ý

Le Compjtoir Mobiler Franco-Caai eu
Est ouvert à toute personne dé.
sirant oontracter un emprunt
sur effets mobiliers ou mer-
ohandises livrées à nos entre.
p8ts, sans m'exposer à payer
des taux umurales et ruineilx.
L'honiorabilité dem fondateurs
etirecteurs dti Comptoir sons.

tits.h .eleur-granl.des
enmprunteurs.
La CIe. mohôtera à des prix rai-
sanabloe et défiant toute oo,*.

ourrence, tous objets ou mar-
ohàndises nonprlsbemn
réservant au vendeur l'option
de raobat dans un temps déter-
miné.

Le Cou**i mobilier Fruco4camlu
Fait des avances d'argent au r
tous objets ou marchandises
non périssables, ayant une va-
leur oommeolale et déposés
aux bureaux de la Sool6té.
La soolété se charge de la Ven-
te par Encaen de! toutes moir-
ohandises et possède des En.
trep8ts et Magasins Généraux
pour la*Vente àComisison de
tous articles et effets mobiliers
sonfNés à la Société pour cette
oin. . _ . . ...-
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STYLE

Pouvez-vous
Vendre une Soie
à Dents Insérées

ou Changeables?
Il y a beaucoup de scieries, petites ou
transportables, dans la province de

éb û 1l
Qdu C%-, et luUs sumaa s l %jUv.ju

ques-unes font des affaires avec vous.
La Scie Simonds à Dents Insérées est supérieure, sous bien des rapports,
à toute autre scie offerte à cette clientèle. Une partie de ces ventes pour-
rait être faite par l'intermédiaire de votre magasin.

"SCIES SIMONDS"
Peu importe la sorte de Scie; tant qu'elle porte la marque de fabrique re-
présentée dans cette page et qu'elle est faite à Montréal, c'est une Scie ab.
solument garantie. Cela signifie: S:ies Circulaires, Scies à Dents Insérées,
Scies à Ruban, Scies à Bardeaux, etc.

Vous devriez vous procurer la clientèle des scieries de votre voisinage, qui at.
tendent ordinairement la visite d'un voyageur qui leur vendra cette ligne de
S. ies. Voulez-vous prendre la peine de nous écrire au sujet de toute Scie que
vous pouvez vendre? Nous vous ferons nos meilleures conditions. nous vous
dirons quelles promptes expéditions nous pouvons faire et combien notre ga-
rantie vous protège entièrement, vous et votre client, contre toute possibilité
de perte.

Nous désirons que les marchands canadiens connaissent mieux notre ligne
et, en conséquence, nous sommes prêts à leur offrir des escomptes et des
profits libéraux sur les Scies qu'ils peuvent vendre.

Simonds Canada Saw Co., Limited
Manutaoture et Bureau Prinolpal :

Rue Saint-Remi et Avenue Acorn,
MONTREAL, Qué.

Bureaux-Succursales

ST. JOHN, N. B. - - - VANCOUVER, C. A. MARQUE DE FABRIQUE

- -- ---- ---- - --- ---- ---- ----

13N ECRIVANT AUX ANNONCEUtS. CITEZ « Lit PM COkuRANT
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La Construction

La Construction à Montréal pendant le
mois i'août

P'endanît le mois d'août, il a été accor-
de 295 permis pour constructions diver-
se, ayant une valeur déclarée de $i,8e8-
715. et 79 Permis pour réparations à des
constîructions, au montant de $89,o42;
cela fait el' tout 375 Permis pour
uleur de $1.897,757. Pendant le X
,Iaout ig10, les permis de construction
ctaient au nombre de 348 avec une va-
leur de $1,393.047, et les permis de ré-
1,arations au nombre de 64 avec une va-
cur de $144'71g. Au total, 412 Permis

1ffur une valeur de $1,537,766. On voit
liar ces chiffres 'que la construction et
c, réparations ont 'beaucoup augmenté,

comme v-aleur, le mois dernier par rap-
pirt au mois d'août igio; si la valeur
de.. constructions et réparations est en
augmentation, le nombre des permis est
ni diminution. Il faut donc en conclure

-tue l'oni construit moins, mais mieux
jite par le passé.

SENIAINE TERMINEE LE 2 SEPT.

Cette semaine, il a été donné 79 per-
fIls de construction au coût total de

S282,621.oo. Les chiffres ci-dessous en in-
gliquent la répartition par quartier et
innent le coût approximatif de chaque
* .fstruction.

Nombre de
permis

Quartier

Ahuntsic
Bordeaux
De Lorimier
Duvernay
Emard .....
H-Iochelaga
Lafontaine. .
Laurier .. ...
N.-Dame de Grâs
Papineau
Rosemont
St-Denis
St-Gabriel
St-Georges
St- Henri
St-Laurent .-

St-Louis. ..
Ste-Anne
Ste-Marie
St-Paul ....

D... ~

:es

e stop e o..u.uJI, quartier at-
Denis; orphelinat, 3 étages, 2e classe;
coût prob. $73,02.6. Propriétaires, Insti-
tut des Frères de St-Gabriel, Sault au
Ré collet.

Rue Montcalm, quartier La Fontaine;
i maison, i logement, 5 étages, 2e clas-
se; coût prob. $39.000. Propriétaires, La
Commission Scolaire Catholique de
Montréal, 85 Ste-Catherine. Architecte:

coût P.-A. Monettc; côntracteur:. AIlf Mer-
cure.

160 Rue Highland, quartier Notre-Dame-
,6o de-Grâces; i maison, i logement, 2 éta-

250 ges, 3c classe; coût prob. $30,o00. Pro-
15,700 priétaire, L.-T. Girard, 1233 St-Hubert.

100 Rue Suzanne, quartier St-Louis; i
m 4o naison, 2 logements, 2 étages, 3t clas-

340 se; coût prob. $2,500. Propriétaire, Jos.
7.900 Dageliais, 158 Masson.

40,000 Rue Régent, quartier Notre-Dame-de-
41,230 Grâces; 2 maisons, 2 logements, 2 éta-

1120 ges, 3c classe; coût prob. $3,000. Pro-
1120 priétaire, Louis Perras, 249 Côte St-Lue.

12,500 Rue Sheppard, quartier Ste-Marie; 2
540 maisons, 9 logements, 3 étages, 3e clas-

93,056 se; coùt- prob. $7.000. Propriétaires, De-
7,50 ers &. Picard, 481 Iberville.750 Rue Laurier, quartier Laurier; i tuai-

500 son, 2 logements, 3 étages, 3c classe;
12,550 coût pro b.$5,ooo. Propriétaire Jarry
6,85o Maxime, 212 Laurier.

Rue St-Charles, quartier Notre-Dame-
9,09o de-Grâces; i. maison, 2 logements, 2 éta-

450 ges, 3c classe; coût prob. $2,000. Proprié-
18,030 taire, F.-X. Dagenais, Se avenue, Belle-

75 field.
_______ Rue Edouard-Charles, quartier Lau-

rier; i miaison, 2 logements, 3 étages, 3e
$282,621 classe; coût prob. $4.500. Propriétaire,

F. Clavette, 282 avenue Outreniont.

Courroies de Transmission GOODHUE pour
toutes les industries.

Voyez nos diverses marques:
'6EXTRA", (courroies de la meilleure qualité). Les courroies portant cette marque ne

peuvent pas être surpassés.
Tout-s largeurs. Une. Deux ou Trois Epaisseurs.
"STANDARD.". Article de premier ordre. .'Largeur de 6 pouces pour Courroie Simple

et de 12 pouces pour Courroie Double.
"4No. 1", uniquement en large ur-de 4 pouces pour Courroie Simple et en largeur de 6

pouces pour Courroie -Double.
"AGRICULTUÙRAL", Simple largeur uniquement jusqu'à 4 pouces.

"4ACME-WATERPROOP", pour Moulin à Pulpe et à Papier et pour tous Endroits
Humides. Toutes largeurs en Une ou Double Epaisseur.

CUIR A LACETS, 3 à i 2 livres chaque.
-Qualité absolument supérieure.
Renseigntments fournis avec plaisir sur demande.

J.ý L. COODHUE COMPANY, Limited.
DANVILLE, P. Qu

MN ECRIVAT AUX ANNONCEU RS. CITEZ "LE PRIX COURAVr

F.NTREINEIJS et CONSTRUCTUS
Pour vos emprunts d'amat et pour

vos asswalâc.s

Voyez J. A. GRENIER,
S0 STFWS..XAVIER. Toi. main 1 a0

(Soir 707 St-Hubert. FoL Est 1352.)
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La fournaise
Emperor est la
meilleure four-
naise à bois qui
soit faite dans
ce pays.

couRANT

IQUOI!1 Ils ont encore besoin de Peinture?
Achetons le Matériel à Toiture

sf - OOFINGer
Il n'a pas be nde Peinture

AmaTiTE a une surface minérale réelle: il n'a pas besoin d'ête îrîg
par la penure., Amatte prend ond uu-snmecontre la piuie. 1e soleil.
d'enteien ag. o l n'lisb s d'être soigné; avec lui, pas (le ccii

denreen Vuslie psez, et"ce~ttout.
sa surface minérale eslt duxable pemainente, absolument à 1 épreuve

des intemperies, inaffectée par les conditionss c Imatériques, insoluble dlans
l'eau; la fumée ne l'endommage pas.

Amatite est facile à gýoser. Pas besoin d'un ouvrier habile. Détoulez.
le smlment sur la toiturp, et clouez-le avec les cloue qu- tions vous
fouri= ns. Cimentez les recouvrements avec le ciment adhésif qumenous
fournissons gratuitement, empaqueté au centre du rouleau.

Amatite ne coûte pas plus que les matériaux à toitures qui demandent
constamment à être s epeints. Voua obtenez pour votre argent un nmatériel
deuxi foia.plua pesant que ctlui de toute as-tre marque.

i'.chantilioni gtatuit sur demande. Adressez-vous au %uteau le plus
rapprooché.
Peinturet iique " EVENJET". CREONOID contre les poux r i poi,,

la protection des vaches i onie
Faites des économies en employ.. les mouches.

ant cette peinture noire, partout où Répandu sur le bétail, il éloigne
lu couleur wst pas mise tn ques- Iles mouches, et les vaches ainsi
tion. Mlastique, à l'épreuve de la prategées, produisent plus <le lait.
chaleur, durable. Servez-vous-en Arrosez régulièrement le poulail-
pour Iora toitures et toutes les par. ler avec le produit tlreonoid. pour
tit àen fer et en bois exposéesa aux détruire les germes de maladies.
intemspéries. éloigner les isectes. suppiimer les

THE PTERSON
VANCOUIVER

;contagion. -aaiod

MANUFACTURINO CO., LIMITED.
TORONTO WINNIPEG

ST. JOHN. N. B. HAUFAX, N. E.

MN ECRIVANT AUX ANNONCEUR%~ CITEZ " LE PRIX COURANT

Construite entièrement en
FE R FONDU.

Trois grandeurs, avec enve-
loppes en Fer Galvanisé ou
pour Encastrement en Brique.
Fournaise Simple, Efficace,
d'un Grand Pouvoir Calori-
que et Durable, à prix modé-
res. lorvi pour avoir dois olroulalrm, à

The Jas. Smart Mfg. Co., Limited
BROCKVILLE, ONT.

Article de Quincaillerie se Vendant Rapidement@

LCRAMPE IJAR VIE Pour Fermeture de ""Crates"'à Bière, à% 1>etits Fruits, Etc.
Demandez-nous les prix de ces marchandises. Puis recher-
chez la clientèle des acheteurs pour brasseries. Ce commer-
ce sera le vôtre si vous vous en occupez. Nous avons l'article
qui donne satisfaction. Nous vous fournirons tout le stock
dont vous pourrez avoir besoin, à des prix qui vous procure-
ront un bon profit. Vous pouvez FAIRE de la CRAMPE
HARVIE. pour Crate, VOTRE MEILLEUR ARTICLE
de VENTE.

COWAN & BRITTf "ON
Fabricants de Cobus, Pentures et Couplets.

GANANOQUE, ONT.

La



LA CONSTRUCTION (Suite)

Rue St-L>enis, quartier St-Denis; i
fidUiiàti, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob. ,ooo. Proprietaire, Aubert
Jcan, 1883a Labelle.

Chemin Côte St-Paul, quartier St-
fleri; 2 nmaisons, 4 logements, 2 maga-.
*rn5 3 étages, 3e classe; coût prob.
sù.ooo. Propriétaire, L. Hamelin, 1077
.\onlt Royal.

Rue Dorion, quartier Papineau; i mai-
'tu, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
coul l)rob. $3,500. Propriétaire, O. Per-
ràttlt, 966 Dorion.

Rue Esplanade, quartier Laurier; i
isOn, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
ç.coiut prob. $5,000. Propriétaire, D.

M.;rCil, 2327a Esplanade.
Rue Rachel, quartier De Lorimier; 2

iii;tions, 6 logements, 3 étages, 3e clas-
ý.coùt prob. $7,000. Propriétaire, J.-B.

\ Icl.. 1172 Rachel.
Rut L.abelle quartier St-Denis; i mai-

-Il. 3 logements, 2 étages, 3e classe;
ut prob. $2,000. Propriétaire, A. Pe-

.'lln. .53o Huntley.
\Venue Peloquin, quartier Ahluntsic;- i

maison, 2 logements 2 étages 3e classe;
cL,ût prob. $1.5o0. Propriétaire, Mde J.-

L~.lefebvre, 2537 St-Urbain.
Rue St-Hubert, quartier St-Denis; i

mitlsoni. 2 logements, 2 étages, 3e clas-
st. cgrût prob. $r,5oo. Propriétaire, G. Di
l'aia, .3125 St-Hubert.

Rue Mlarie-Anne, quartier Emard; i
maison, i logement, 2 étages, 3e classe;
coÙt prob. $2.800. Propriétaire, S. joly,
1,ý84 Notre-Dame Ouest.

Rue Clark, quartier Laurier; i- mai-
i1 olgteents, 2 étages, 3e classe;

coût prob. $2,100. Propriétaire, G. Vinii-
celli, 2820 Boulevard St-Laurent.

Rue Hoît, quartier Ste-Marie; i ai-
soli, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob. $2,000. Propriétaire, G. W.
Ritchie. 487a-2e avenue, Rosemont.

Rue St-Urbain, quartier St-Laurent;
répar. à 5 logements, bâtisse à 2 étages,
3e classe; coût prob. $5,ooo. Propriétai-
re, K. G. Zudic.

Rue Nicolet, quartier Hochelaga; i
maison, 4 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob. $2,.500. Propriétaire, N. Guil-
bault, 362 Amherst.

Rue Dufferin, quartier St-Denis; i
maison, 3 logements, 2 étages, 3c classe;
coût prob. $2,000. Propriétaire, Mde J.
Beaupré, 1822 Dufferin.

Rue Centre, quartier St-Gabriel; 2
nmaisons, 4 logements, 2 magasins, 3 éta
ges, 3e classe; coût prob. $7,500. Pro-
priétaire, O. Tremnblay, 5io Centre.

Rtîe Esplanade, 'quartier Laurier; i
maison, i logements, 2 étages, 3e classe;
colât-prorbv -$3'5o0. Propriétaire, J. Du-
quette q72 Cowvan.

Rue Cartier quartier Papineau; i mai-
son, 3 logemients, '3 étages, 3e classe;
coût prob. $4,000. Propriétaire, F. Paré,
995 Cartier.

Chemin Ste-Catherine, *quartier L-au-
rier; i maison, 3 logements, 3 étages. 3e
classe; coût prob. $4.500. Propriétaire,
N. Pigeon, 20io Hutchison.

Rue Dorion, quartier Papineau; i mai-
son, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob. $2.500. Propriétaire, J-..
Larocque, 1004 La Fontaine.

Rue Dorion, quartier Papineau; i mai-
son, 3 logements, 3 étages, .e classe;
Coût prob. $2,.500. Propriétaire, Mde A.
Perrault, 497 Cartier.

1

Toile M alqeRegalvanise
NE ROUILLANT PA S

Pour le Séchage des Fruits

La Regalvanisation
donne plus de force.
Tout d'abord, la Toile Métal-

liqule pour le Sèchage des Fruits
est tissée avec de la broche gal-
vaýnisée. Elle est ensu!te regal-
V anisée, opération qui en fait
pratiquement un morceau de
Métal massif, et lui donne une
force qui ne peut pas être obte- c
nuie autrement ; elle l'assureCe
atîssi contre la rouille.

Toutes les grandeurs
de mailles demandés.

te gravure représente la maille Wx

DEMANDEZ LE CATALOGUE.

Cette toile est produite avec
mailles de toutes les grandeurs
à partiïr de 2 X 2 jusqu'à 8 X 8.
Pour le séchage des pommes, la
maille régulière est de .3 x 3, et
cette toile métallique est mise en
stock, en largeurs de 24, 3o et
36 pouces. Vos clients trouve-
ront que la Toile Métallique de
Greenlug convient parfaitement
à toutes leurs excigences, comme
qualiié et grandeur de mailles.

The -B. Greening Wire Company
UIMITED

HAMILTON et MONTRÉAL

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ'"LE PRIX COURANT"

a
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.\veiitte Roscrnont, quartier Ste-Marie;
i Iliaisli.11 2 logCeentS, 2 étages, ,3e clas-
se; coût prob. $2,ooo. Propriétaire, J.-
A. Brosseau, 53 Boyer.

Rue Messier, quartier l)e Lorimier; i
miason, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $2,500. Propriétaire, P.
l'oulin, 290c Lasalle.

Rue Agnès, quartier Ste-Marie; 2 tMai-
sonls, 6 logements, 3 étages, 3s classe;
cout prob. $7,000. Propriétaire, Léon La-
framboise, Dorval.

Rue St-Ferdinand, quartier St-Henri;
2 maisons, 6 logemlents, 3e étages, 3e
classe; coût prob. $5,ooo. Propriétaire,
NMde A. Lacasse, 2027 St-Jacques.

Rue St-Hubert, quartier St-Denis; 3
maisons, 7 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $6,ooo. Propriétaire, W.
l)urivage, 2211 St-Hubert.

Ruelle Hyppolite quartier St-Louis; 3
maisonls, 9 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $6,ooo. Propriétaire, G.
Gudick, 1047 I)ufresne.

Rue lluintly, quartier St-Denis; répar.
à 2 logements, bâtisse à 2 étages, 3e
classe; coût prob. $i,ioo. Propriétaire,
Alex Villeneuve, i î86,.Huntley.

Rue St-Urbain, quartier St-Laurent; i
mur, ière classe; coût prob. $i,Soo. Pro-
priétaires, Commission des Ecoles Ca-
tholiques, Ecole Plateau.

Rue De Lorimier, quartier De Lori-
mier; 1 maison, 3 logements, j étages. 3e
classe; coût prob. $6,000. Propriétaire,
Joel Martel, i3o6a Bordleaux.

Rue Joliette, quartier Hochelaga; 1
maison, 4 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $3.000. Propriétaires, Lam-
bert & Frères, 324 Préfontaine.

Rue Clark, quartier Laurier; 2 Mai-

1
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RELNSEIGNEMENTS COMMER-
CIAUX (Suite)

Incendies
Iltnll-1l. Walters & Sans, Ltd., ass.
Qitébec-Quebec Scrap Metal Ce., ass.
TIrois- Rivières-Lajoie Frère & Cie.,

îndscs sèches, ass.

Liquidateurs
Nloutréal-J. Mcl). Hiains à Hair Goods,

Linîited.
Iloward Murray à St-Maurice Cons-

triction Co., Ltd.

Nouveaux établissements
l'religlislhurg-Wailes & Page, unstruc-

tlceirs.
.Nionitréal -Alva Rîîlhcr Ca., mdiscs eîî

caoutchouc. etc.
Aimerican U niformi Cap Co>., inanuif.Barber liros & Co>., agents d'asstiraîi-

ce et courtiers cri immeubles.
Alcide Blourassa, épicier.

Itîtîn& 'Ilîe ret. viles aniîmées.
llo),d SylIalîic Short lî;nd and liBusi -

ncss Collegc, I.t<.
Ca nadl; 'foiet Co>.
Canacliaii Ntirser v Co., Ttd.
Coroinat iin L.auinry.
I arnish & Marcotte. mldses sèces et

(lc fantaisie.
l)uhé & Oucellette. épiciers.
Enstern Construction Co>.
Alfred Green, marchand (le fruits.
Gihorcl & Séniécal, restaurateurs et

confiseurs.
C. & E. Ilawkins, ltd.
La Compagnic Toison d'Or, médecines

patentées.
Leclaire & Talbot, contracteurs.

LE PRIX COURANT

Le Comptoir Mobilier Franco-Cana-
dien.

.Maranda %Vine, marchand dc vins.
Martin & Rabeau, épiciers.
Nlichaud & Desrosiers, comptables.
Mica Co. of Canada, Limited.
Montreal Fire Brick Works Co., Ltd.
Montreal South Land & Improvement

Co.
G.-A. Deguire, èlectricien.
W.-B. Doran, transport et délivraison.
l'aton Bros., imprimeurs.
Eaton Lithographers.
Eaton Printers.
1.It;îoi Priniting Co.
Normlandin & Frères,' bouchers.
l>arisiana, viues animées.
J.-BI. Picard & Fils, agents d'immeu-

bles.
Provincial L.and Corporation, Ltd.
Albcrt Baril, répareur de vêtements.
l>uverger, Gagnlier & Cie, importa-

teurs.
Il. 1-atuteux, (enregistrée), manufactu-

rier de portes et chassis.
Fox Bros. Fur Co.
.Nloîlern Realty & lnvestments.
Mint City ]ce Cream Parlor.
Ni. Povering & Co., tailleurs.
R. Roger, épicier.
Segal & lDe La Penha, opticiens et

marchands de diamants.
St-Onge Preserving Co., manufactu-

riers.
W.-A. Vézeau, (enreg.), boulanger.
Albert Wexler & Co., importateurs
<'articles de modes et manufacturiers

de lingerie.
St. Lawrence Boulevard Land Ca.
Yick Lung & Co., marchands. .

Montreal & Chambly Basin-Emery La-
palme, (enreg.) tailleur.

QuéDec-Aurora Chemical Co.
Adolphe Dombrowski, bouclier en

gros.
Grogan & Turcotte, expéditeurs.
Le Magasin de l'Ouvrier, mdses sé-

chesý
Syndicat de St-Roch, mdses sèches.

Ste-Geneviève de Batiscan-Donat Veil-
let, mfr d'Eau Minérale.

St-Lambert-South Shore Press, impri-
meurs.

Victoriaville-J.-O. Bourbeau & Cie.,
mag. gén.

JOURNAL DE LA JEUNESSE -
2021e livraison (26 août i9ii). - Loin
des yeux, près du coeur, par Pierre
Maèl. - Comment on photographie sous
l'eau, par André Savignon. - La Maison
Blanche, par M. Beuda.nLr-- La manie
des grands homme&. - La Tour et ses
3 formes, par Anthyme Saint-Paul.

Abonnements-France: Un an, 2o fr;
Six mois, ici fr. Union Postale: Un an,

22fr; Six mois, il fr.
Le numéro- 4o centimes

Hachette et Cie. boulevard St-Germain,
79, Paris.

Le mérite est une grande chose; mais
de deux magasins de mérite égal, celui
qui fait la meilleure publicité fera le
plus d'affaires.

Sens Commun
en Affaires

M.le Marchand,- Le simple sens des
affaires demande que vous teniez la mar-

- que qui vous rapporte le plus de profit et
etablit le mieux votre réputation.

La réputation augmente les affaires.
C'est là titre forte raison pour que vous teniez les Pro-

duits 'MINERVA.

Les Peintures et Vernis

"Minilerva"
Sonît faits des matériaux les Plus purs et les mîeilleurs quel'aou puisse obtenir et sont soutenus par une expérience de76 ans dans la peinture.

Les plus grandes conmpagnies de chemin de fer et denavigation et les peintres décorateurs les plus inmportants
Fapliet cnstamnment les produits M NINERVA."Fatsdes Peintures "'Minierv'a" votre article leader-chaque vente donne satisfaction aur client.
La proposition "MNIINER'A " est attrayante.Ecrivez aujourd'hui pour obtenîir des renseignements et

la liste des prix faits aux nmarchands.

PINCHIN, JOHNSON & CO., (CANADA) LIMITEO
377-3,87, Avenue Carlaw, TORONTO Ont,

Maison fondée en Angleterre en 1834. I I
EN ECRIVANT AUX ANNONCECURS,

Les Verns DOUfiALL sont ceux
qui coûitent le moins,

quand on compare le prix de leur application à
celui de tout autre vernis. -Vous constaterez qu'un
gallon de Vernis Dougal couvre une plus grande
surface qu 'un gallon de tout autre vernis, à cause
de sa coulée parfaitement uniforme et parce que
chaque goutte de vernis est bonne. Vous constate-
rez qu'on épargne beaucoup de temps dans le ver-
nissage, parce que les Vernis Dougali durent La
surface que vous aurez vernie aura un fini net, uni-
forme. qui durera autant que peut durer le vernis.

Si vous désirez un vernis dispendieux, procu-
rez-vous l'article à "prix réduit" - modique comme
prix. fabrication, nature et valeur-vernis qui se
fendillera, se crevassera et n'aura jamais une
bonne apparence. Ces vernis sont une abomination
absolue.

Permettez-nous de vous envoyer une broch-ur
de 6o paves concernant les Vernis - Une carte
p'stale suffira.

THE DOUGALL VARNISH CO., Limited.,

à. S. N. DoubaII, PrésIdent.
MONTREAL, - CANADA.

Associée avec Murphy Varaish Co., des Etats-nis.

"LES VERNIS QUI DURENT LE PLUS LONGTEMPS."

CITEZ ' LE PIX CO!JRANT 0



LE PRIX COURANT

Epiceries, Provisions, Vins et Liqueurs.
VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bollman, cruches paillées, 4

gall. imp. .. .. .. cruche
Domestique triple, ceruches

paillées, 4 gal. imp., cru-
che..............

72 grains ...... le gali.
88 grains ...... le gall.
177 grains (proof). le gall.

THES

0.00 2.20

0.00
0.00
0.00
0.00

I.4o
0.12

0.15
o.î8

Très bonne demande. Mais les stocks
sont ipuisés.
EPICES PURES, GRAINES ET SEL

Très bonne demande.
Nous cotons:

Allspice, moulu .. l....b.
Anis.............. "
Canary Seed........"
Cannelle, moulue .. ..

Cannelle en mattes ... "
Clous de girofle moulus "
Clous de girofle entiers. "
Crème de tartre .. .. .. -
Gingembre moulu . .
Ejingembre en racine
Graine de lin non moul.
Graine de lin moulue
Graine de chanvre .. ..
Macis moulu .. ..
Nlixed spices moulues..
Muscade.........."

luscade moulue......
Piments (clous ronds) .
Pimento (pvre Jamaique)
Poivre blanc rond
Poivre blanc moulu...

0.15
0.10
0.04
0.20
o.18
0.00
0.21
0.00
0.20

0.17
0.00

0.07
0.041
0.75
o.18
0.35
0.00
0.10
0.1o
0.21
0.23

0.18
0.12
0.05
0.24
0.22
0.21
0.25
0.23
0.30
0.20

0.07
0.08
0.05
1.00
0.22
0.50
0.50
0.15
0.15
0.24
0.27

Poivre noir rond.
Poivre noir moulu
Poivre de Cayenne pur.
Whole pickle spice .. ..
Sel fin, quart, 3 lbs.
Sel fin, quart, 5 lbs.
Sel fin, quart, 7 lbs.
Sel fin quart, io lbs.
Sel fin, quart, 20 lbs.
Sel fin, i sac, 56 lbs.

-Sel fin, sac, 2 cwts.
Sel fin, en quart de 280 lbs.

Ordinary fine........
Fine..............
Dairy............
Cheese............

Gros sel, sac........
ORGE

0.15
o.î6
0.21
o.î6
2.95
0.00
2.80
0.00
0.00

.0.00
0'00

0.00
0.00
0.00
0.00
o.6o

Nous cotons:
Orge mondé (pot) .. :ac o.oo
Orge mondé (pot) . baril o.oo
Orge mondé (pot). .. lb. o.oo
Orge perlé (pearl) .. sac o.oo
Orge perlé (pearl). .. lb. o.oo

LEGUMES SECS
Très bonne demande.
Nous cotons:

Fèves 4e Lima de Cal., lb
Fèves blanches, Can. minot
Fèves jaunes .. ... minot
Flageolets (haricots), sac

de 220 lbs. .. .. .. lb.
Lentilles, par sac .. lb.
Pois verts No i . .. la lb.
Pois à soupe No i, jaunes,

le minot

0.17
0.20
0.25
0.20

3.05
2.95
2.85
2.75
2.75
0.40
1.50

1.8o
2.05
2.15
2.45
o.65

2.75
5.75
0.03
3.90
0.041

o.08 0.09
2.10 2.40
2.00 2.10

0.00
0.00
0.04

1 .25

0.10
o.o6
0.05

1 .50

Blé-d'Inde à soupe, cassé,
le sac o.oo 2.60

Pois fendus, le sac .. .. 0.00 2.85

RIZ
La demande pour les riz est bonne.

Les riz B, CC, India Bright et Lustre
sont à prix plus élevés de roc. Nous
modifions nos prix en conséquence.

Nous cotons:
Riz importés:

Riz Patna, sacs de 56 lbs.,
suivant qualité .. .. lb. 0.04 0.05

Riz Carolina ........... o.o8* o.o
Riz moulu . .. .. o.04 o.o6
Riz soufflé (puffed) cse de

36 paquets de 2 pintes . o.00 3.60
Riz décortiqués au Canada:
Les prix ci-dessous s'entendent f.o.b.

Montréal:
Qualité B. sac de oo Ibs. 0.00 3.15
Qualité CC, sac de 1oo lbs. o.oo 3.05
Sparkle ............ 0.00 4.30
India Bright (sac roo ibs.) 0.00 3.25
Lustre.. ............. 0.00 3.35
Polished Patna .. 0..0.....0o 3.45
Pearl Patna .. ........ 0.00 3.70
Mandarin Patna ....... 0.00 3.95
Imperial Glacé Patna .. 0.00 4.20
Crystal Japan........ 0.00 4.65
Snow Japan .. ........ 0.00 4.75
Ice Drips Japan .. .. .. 0.00 4.90
Korean White Crest .. 0.00 3.95
Korean Glacé .. .. ..... 00 4.15

FRUITS SECS
La demande est très bonne; malheu-

reusement les stocks manquent.

SAVEZ-VOUS OU ACHETER CE DONT VOUS AVEZ BESOIN?
Il ne se passe guère de semaine sans que plusieurs abonnés ne nous demandent où ils peuvent se

procurer quelque article dont ils ont besoin et qu'ils ne savent où pouvoir acheter.

Comme nous l'avons maintes fois répété "Le Prix Courant" est entièrement à la disposition
de ses abonnés pour tous les services qu'il peut leur rendre.

Rien ne nous est plus agréable que de leur faciliter les affaires, aussi nous empressons-nous de ré-
pondre gratuitement à toute demande de ce genre,

Nos abonnés qui auraient besoin d'un renseignement à ce sujet n'ont qu'à Détacher le Cou-
pon ci-dessous, le remplir et nous l'envoyer.

LE PRIX COURANT,
MONTREAL

LE PRIX COURANT
80, RUE ST-DENIS

MONTREAL

VEUILLEZ ME DIRE OU JE PUIS ACHET

80, RUE ST-DENi

Service des Abonnés

DATE- 1911

ER

NOM ADRESSE



Ln PMI COURANT
Dattes et Figues:

Dattes en vrac .. .. 1L 0.00 0.041
DJattes en pqts. de i lb o.o61 o.071
Figues sèches en sac L (manquent)

2J pouces......lb. o.o8 0.09
21 pouces......lb. 0.09 0. 10
2t pouces......lb. 0.10o o.11
.3 Pouces....... . 0.12 0.13
Raisins de Corinthe lb. ilb.

Corinthîe Amalias .... ... o.o6 o.o6i
(o(rititlic Filiatras .... ... o.o6i o.o6i
(orinthc Vistizzas......0.07Î 0.081

Corinthe nettoyés, 5o qpts
de i Il>:, à la boite . . .. o.o8i 0.09

Corinthc nettoyés aux E.-
U., paquet de i lb......61 0.07

C~orinthe épépinés ...... 0.00 0.08
Raisins de Malaga IL IL

Rideau ....... .. bte 0.00 2.40
Balmoral.......btc 0.00 3.00
Orléans....... ... te 0.00 4.00
Royal Excelsior . btc 0 00 4.50

Raisins Sultans IL lb.
Extra Impérial....bte 0.00 5.50
Sultanas, 3 cour......0001 0.07
Sultanas, 4 cour......0071 o.o8
Sultanas, faîîcy nettoyés, 3

cotir..........0.00 0.11
Sul. nettoyés. pq(t. de i lb. 0.00 0.12

Raisins de Valence lb. lb.
Valence fine off Stalk htes

de 28 lbs. .. .... .. ... (manquent)
Valence Selected, btes (le

28 lbs..........(manîquent )
Valence L-avers. 4 ur

btes de. 28 lhs. .... ... (manquent)
Raisins de Californie IL lb.

E.pépiinés. piq. 1 11l. faîicy (manquent)~
Epépinés, qIpt. 1 lb) choix. o. îo1 0.11

No'x et Amandes IL IL
Aniaîîdi.s TIarragone 0.13 O. 14

Amandes Valence écalées.
Avelines.... ...
Noix Grenoble Mayettc
Noix Marbot. ....
Noix de Bordeaux écalées
Noix du Brésil......
Noix de coco râpées en

seaux, par 15 OU 20 lbs.
Noix de coco râpées en

boites de 5 lbs. .. ....
Noix dccoco râpées, à la lb.
Noix Pécan polies, moyen-

nes........ .
Noix Pécan polies jumbo.
Noix l'écart cassées
Noix Tarragone .......
l>eanuts non ;ôties, Sun
Peanuts non rôties, Bon

Ton.........
Peanuts non rôties, Coon.
l'canuîts rôties, Coon
l'canuts rôties, G. .....
l'eanuts non rôties, G.
l'eanuts rôties, Sun
Peanuts rôties, Bon Ton

Fruits évaporés
Abricots, boite 25 lbs.
Nectarines.......
l'échcs, boites 25 lbs.
Poires, boites 25 lbs.
I'ommes tranchées évapo-

res . . . . btes de 5o lbs.
Pelures de fruits

Citron.........
Orange........
Citronnelle.......

0.321
0.12
0. 171
0.14
0.35
o. îS1

0. içi

0.00
0.00

0.17
0.18
0.00
0.15
0.00

0.00
0.00
0.09
0.10
0.00
o. i i
0. 124

lb.
0.00
O. 094
0.00
0.00

0.00

lb.
0.10
0.11
0.14

0.35
0.14
0.19
0.15
0.37
o. 161

0.20

0.21
0.25

0.18
0.19
0.00
o.16
Q.I10

0.11
0.074

0.094

o. ogi
0. 12J
0.14

lb.
0.15
0.11
0.124
0.14

0.12

lb.
0.11
0.12
0. 15

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conserves de Légumes

Pois nouveaux
Tlrés $Innc demande. Le prix des to,-

îîîatc.ý, boites, de 3 lbs. est baissé de ioc.

Nous cotons:
Par doz.

Groupe Groupe
N02 Noi

A\sperges (.Pointes), 2 lbs. 2.05 3.00
Asperges entières can., 2 lbs. 0.00 1. 50
Asperges Californie, 2 lbs. 0.00 3.65
Betteraves tranchées, 3 lbs. 0.00 1 .30
Blé d'Inde .. .. ... 2 bs. 0.971 1.00
Bîlé d'Inde en éps .. 3 lbs. 0.00 1.75
Catsup, bte 2 lbs. .. doz. 0.00 0.85
Catsup, au gaI. ..... doz. 0.00 5.oo
Champgnons hôtel, boite .0.13 0.14
Champignons ier choix .. 0.19 0,20

Champignons choix, boites o. 17 0.18
Choux de Bruxelles imp. . o.1 0~ 17î
Choux-fleurs .~ 2 lbs. 0.00 i .6 - -
Citrouilles......3 lbs. 0.00 o 95
Citrouilles......gaI. 2.75 31 0o
Epinards .. ....... 2 lbs. 0.00 1.40
Epinards.. ....... gaI. 0.00 5.50
Epinards imp. .. ..... bte o.!! oý 12

Fèves Golden Wax . 2 lbs. 0.97ý 1.00
Féves Vertes ... 2 lbs. 0.00 1.00
Fèves le Lima ... 2 lbs. 0.00 1 3 ;
Flageolets importés .. bte o. 131 o 15
Haricots verts imp. . te 0.13 0 17
Macédoine, de légumes, bte o. 10 o 16
Marinades en seau .. gai. 0.00 0.70
Petits pois imp. moyens bte 0.0 io oIl
Petits pois imp., mi-fins, bte o.1i1 0.12

Petits pois imp., fins, bte 0.13 0.14
Petits pois imp., ext.fins,bte o. 16 0.17
Petits pois imp., surfins,bte o. ig o.19
Pois Can. Englisb Garden o.00 1.35
Pois Can. Early June. .. 0.00 1.50
Pois Sweet Winkle ...... 1.12 , 1 71
Pois Can. Ext. Fine Sifted 0.00 1.90
Succotash.... ..... 2 lbs. 0.00 1 12i
rolinates, 3 lbs. .i gallon 0.00 4.50
Tomates, 3 lbs. ... doz. 0.00 i 4;
Tomates importées, gaI! . .0 40Truffes, 4 boite .. ....... 5.00 5.40

L'annonce représente la vapeur qui ac-
dionne la machinerie, montezt la vapeur.
La publicité est le lubrifiant des affaires,
ne ménages pas l'huile. La publicité est
le réveil-matin des affaires, sonnez le ré-
vieil.

Courroies Spéciales
Nos Courroies sont recouvertes de
notre Ciment Imperméable et peu-
vent être exposées au froid ou à la
chaleur sans danger de les gâter.

D. K. McLaren,
Limited

351, rue St-Jacques,
MONTREAL.

T61 Main 4904-905.7248

JOSEPH ROOCERS & 80N8,I MIE
8heffteld, Âng.

Enitez les mitations de notre

COUTELLEIE-
en vous assurant que cette MARQUE *
EXACTE se trouve sur chaque lame.

seule Agents pour le Canada: >AID''

JAMES HUTTON & CO., Mont réal.

NOVA" SOOTIA STEEL & GOAL Go.
LIMITE »)

XANUFACTUEJUES DE

ACIER en BARRES,' MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER jusqu'à 48pcsde large,RAILS
en "T" de 12, 18, 28 et 4o Ibo à la vege E3CTSSES,
ESIEUX DE CHARS DE CHEMINS DE FERIk.

GROSSES PIERES DE FRCE, UNE SPECIALITE
Mines de Fer, Wabana, Terreneuve.-Mines de Charbon,

Hauts Fourneaux, Fours à Réverbère à Sydney Mines,
N. E.-Lamnoirs, Forges et Ateliers de Finissage

'à New Glasgow, N. E.
Bureau Principal :NUW GLASGOW, N. B.



Conserves de fruits
La deînaide est simplement passable.
Nous corocns:

Gro

Ab5 ricots de Californîie,
2J ibs.

Anmanas5 coupés en dés,
iilb.

.\lnas entiers importés,
ii41b.

\î:î; tranchés imp. 2 lbs.
\i;îaentiers (emp.

t. a. I.........3 lbs.
\1.ana. tranchés (emp.
tan.) ... ... ... 2 Ibs.
\nîaa râpés <emp. Can.)

2 lbs.
flhîcts Standard .. doz.
('crises rouges avec noyau,

2 lbs.
I'raises, sirop épais .2 lbs.
I raises (confitures) .
l:r:iniboises, sirop épais,

? lbs.
Ga.-delles rouges, s i r o p

épais,.. .... ... 2 bs.
(;adelles noires, s i r o p

épai%,...... -.... 2 lb.s.
Groseilles, sirop épais, 2 lbs.
M\arinades can. 1 gaI . gai.
MûIres, sirop épais .2 lbs.
'i INes. 1 gai... .. gai.

Péches Jaunes ... 2 lbs.
liesblanches .. 2 lbs.
I r~Flemish 'Peauty,

2 lhs.
-ires (Bartlett) .. 2 lbs.

'Pr Iie, Pelée., ..gai.

Poires Pie, non pelées, gai.
11o rmes .. .. ...... 3 bs.
l')iî:nes Skandard . . gai.:
Prunes Damson, sirop épais

Par doz.
upe Groupe
!ioa Noi

0.00 3.50

0.00 1.40

1.40 1.45
0.00 2.00

0.00 2.30

0.00 1.75

0.00 1.771
0.00 1.25

1.55
0.00
1 .35

2.00

I .90

1.90
0.00
0.00
0.00
1. 271
0.00
0.00

0.00
0.00
4.00
3.50
0.00
0.00

'.554
2. GO
2.20

2.021

0.00

1.75
o.8o
i.6o
1-79
I1.70
1.871

155
.771

4.05
3.55

.20

3.20

LIE PMI COURANT

2 lbs. i.10o
Prunes Lombard, sirop épais,

2 Ibs. 0.00
Prunes de Californie, 21 lbs. 0.00
Prunes Greengage, sirop

épais .. .... ... 2 bs. 0.00
Prunes Greengage, Standard,

gallon 0.00
Rhubarbe Preserved, 2 lbs. o.oo
Rhtubarbe .. .. ..... ga1. 0.0

1.15

1.00
2.75

1.774

4.00
1 .55
3.521

Fruits sous verre, flacons de i chopine:
lýraises.......
Pêches.... ..
Cerises rouges
Cerises blanches
Cerises noires....
Framboises. ...
Mûres .. ........
Gidelles rouges ...

0.00 3.00
0.00 2.85
0.00 1.95
0.00 2.25
0O. 00Mý 40
0.00 2.40
0.00 2.40
0.00 2.40

Conserves de poissons
Il y a une bonne demande pour les

sardines, le saumon et le homard.
Les prix du saunmon Clover Leaf ont

été déclarés, on le cote: boite haute.
2.42J à 2.45, boite basse, 2.471 à 3.00 et
en demi-boite. 1.524 à 1.55.

Nous cotons:
Anchois à l'huile (suivant

format)... ..... doz. 1.60 4.50
Caviar...... lb. doz. 3.12 3.25
Caviar...... lb. doz. 6. 15 6.25
Caviar...... lb. doz. 12.00 12.50
Clams........ lb. doz o.95 i.10o
Crabes.....i lb. doz. 3.75 3.90
Crevettes eii saumure, bte. o.oo r .8o
Crevettes en saumure,

boites .. .. ..... 2 bs. 0.00 3.00
Crevettes salis saumure,

i lb...........0.00 1.75
i4 lb..........0.00 3.25

Finnan Haddies . doz. 1.15 1 .20
Harengs frais, importés,

doz. 1.10 1.45

51.
Harengs marinés, imp. ' 1,40 1.6
Harengs aux Tom., imp - 1,35 1.40
Harengs ki.ppered, imp. " 1.45 1.70
Harengs imp., bte ioo, bte 1.70 1.75
Harengs Canadiens, sauce

tomates.........1.15 1.40
Harengs Labrador .. bri. (manquent)
Harengs Labrador .. brl. (manquent)
Homards, btc plate, i lb. 4.90 5.00
Homards, bte plate, 4 lb. 2.75 2.80
Homards, bte haute, i lb. "4.40 4.50

doz. 0.00 1.40
litres (solid ilieat), 10 oz.

doz. 0.00 2.35
Huîtres........ lb. o. oo 1.25
Huîtres.......2 lbs. 0.00 2.15
Morue étuvée, csc, îoo lhs. 0.00 6.75
Moruîe NO 2........lb. 0.00 0.04
.\toruce No i.......lb. 0.00 0.041
Morue grosse.....lb. o.oo 0.05
Royans aux truffes et aîî\

achards ...... ... btc 0.17 0o1
Sardines canad. .. 1 bte 0.37 o.38
Sardines can.... i btes, cse 3.50 4.00
Sardines françaises, 1 btes,

btc 0.15 0.3f
Sardines françaises, 4 Mtes.

bte' 0.22 0.50
Sardines Norvège (J btc)

cse 7.50 11.00
Sardines Norvège (0 bte)

cse 17.00 18.00
Sardines Royan à l'huile. 1
hte...........0.40 0.42

Sardines sans arétes....0.23 0.24
Saumon rose Cobioes. Fra- .

ser River, boite plate . .0 1.50
Saumon rouge:
Horse Shne et Clover Lecaf.

boite hauîte. 1 lb). . . ile>i. ?.421 2.45
llorge Shoe et Clover L.eaf,

boite haute, 4 Ib. . . doz. i - 5ý2k 1 ý
Hlorse Shoe et Clover Leaf,

EXCURSION

A PRIX REDUITS
Le voyage le plus agréable et le plus beau qu'on puisse faire en

Amérique. Service d*elégants bateaux & travers le psy' agre vénitienles mille.Iles jusqu'à Rochester Toronto, Niagpra Falts. Descente des
mervetilleux rapides et souvenirs historiques du vieux Québec P~uis
pincotuparable rivière Saguenay avec ses majestueux caps "Trinité"
et "Pternlté."

PRIX REDUITS; - ALLER BT RE3TOUK AU PRIX D'UN
BILLET SIMPI E DE PRE%' JERE CLASSE.

EXPOSITION DE TORON TM' - P ILLETS BONS POUR PAR-
TIR DU MerAU 7 SEPT. RITOUTR JUSQU'AU 12 SEPT.

LIGNE MONTRIIAL-QUEBEC-Les steamers partent à 7 p.M.
tous*es jours,

LIGNE DU SI GUENAY-Les steamer quittent Québec à 8 a.m.
tous les jours.

LIGNE MONtRFAL - TORONTO - HAMILTON - Le steamer
"Belleville" prt à£7 Pm. les vendrtdis. s'arrêtant aux ports de Mille-
Iles et de la Baie de Quinte.

LIGNE MONTE PALý-ROCHESTER-TORONTO-Tona les jours
excerté le dimanchp, à 12.30 p. m.
BIUREAU ibES BILLETS, Nouvel Edifice Richelieu, Q-11 Carré Vic-

toria. JOS. If. "%OLAN. Agrent général.

QUBBIBC STEAMS1HIP Co. LILMTE.
1IGNE DU 'ST-l.AUREzNT,

Du Quel section i0. au pied de l'Avenue fPpneau.
De Montréal à 11epé,Mabale, Persé, Grand River, Summerais,.

Olsud"rottstown et Pietou.
L.e Steamer CASCAPE 1 4A, î.goo tonnes avec les accommddations les

plus modernes pour passagers, partira Jeudi, les& 14 et 28 septembre
à 4 bra p. m et ensuite le jeudi, toutes les deux semaines, et de Qué-
bec, Pontons du marché <'hnmplain. lr Jour suivant à midi.

De New.York à Québ. par la route du Saquenay renommé.
Arrêts à Gapé, Charlottetown -t Hlalifax i.e teamer TRINIDIA,1,5

toine.part de Quéliec à g.oop.m'le Sçepte-b*e.
Allez aux BERMUDES. voyage aller et retour à partir de $10.00.
Le vapeur rapide BERMUDIA N à double hélice, 5 bS tonnes.partirp de

New York à£3 p.m. -e.g o eto septembre - t tous les dix Jours après
Quillp double, vtlsteurs éleeriqups. télégraphie son- fil

ANILLES -tLe nouveau 91; GUZANA, 3.700 tonnes, le SS PARIMA,
3,000 tonnes, le sis. KORONA, 3.000 tonnes, partent de New.YOrk tous les
deux jeudis, à 2 hrs p m., pour St.Thomas. Ste-Croix, St.Christophe,
Antigua. la Guadeloupe, la Dominique, la Martinique. Ste.Lucie. la Bsr-
bade et D)emerara.

Pour renseignements complets, s'adresster à W. H. Hen,,m 26 rue
St-jacques. W H. Clancy, i.;o rue rt-jacques, Ths. Cook & So,530 rue
Ste-Catherine->ueat, Houe & Rivet. s3 Boulevard st- surent, ou J. G
Brock & Ce.. 2s i rue de« Commissaires. Montréal, A. E. Outerbridg ,
& Co.. 29 Broadway, New.York, Quebec SteamAhIp Co. Qa-ébec-

LEA IIU
LEts MAINS PAR-
TIENT DE MONT-

REAL 1

DE LA GARE WINDSOR POURs
PORTLAND, OLD ORCHARD et KENNEBUNK,

'etc., b9 co a m. a8.oo p.m.
BOSTON, LOWELL, ag.oo a m., a8.oo p. m.
TORONTO, CHICAGO, a8.45 a.in., aîo.oo p.m, et

a10.45 p.m , pour TORONTO-NORD.
OTTAWA, b8.35 a.m., c85 a m-., a10.i0 a.m., b4.oo

pmf7.5o P.M., 89.50 p.m., a10.30 P m.,
SH?]RB.ROOKB et LENNOXVILLE, b8.25 a.m.,

ii.r p.m., b4.30oP-m-, a7.25 p.in.
HALIFAX et MONCTON, d7.25 pi.
ST-JOH N, N.B., a7.25 P.m.-
ST-PAUL, MINNEAPOLIS, 89.50 p.m.
WINNIPEG, VANCOTIVER, a10.i0 a.m. alo.3o p.m.

DE LA CARI VICER POUR s
QUEBEC, b9.oo a in., il .30 P,m111 D84.40 P-In, ai 1.30

P.m.
TROIS.RIVIBRES, b9.oo a.m., c9.ioa mi., il .30 P-111.

84.40 p.m., b5.3o p.m., ai1 .30 P.III.
SHAWINIGAN FALLS et GRAND'.MBRE, bq.oo

a.m., cg ro a.m., 11.30 p.m., a4.40 P.m.
JOLTT,bS.2op m.,b9.00s.m.,f9. îoa.ni.,b5.oop.m.
SAINT-GABRIEL, b9.oo a.m., fg. io a.m , bS.oop.m.
OTTAWA, b8.30oa.m., h6. 15 p.mf.
SAINTE-AGATHE, f 8.30 arn., 88.45 a.mn., il-15 P.

lM., (1) 1.45 p m., b4.0op Pm., b5. io p.in.
NOMININGUE. f8.3o a.m., b8 45 a.m., il. 15 p.IM.,

b4-00 P.m.
a) Quotidien. (b) Quotidien, excepté Dimanche. (c)

Dimanche seulement. (R) Lundi, mercredi et ven-
dredi (1) Samedi seulement. (d) Quotidien, ex-
cepté samedi. (t) Dimanche seulement.

*UREAU DES BILLIITS EN VILLE:
218 ue S int-acqu ss ENTRIE LES218 ue SlntJacqes, RUES

Saint-Pierre et 100011.



siLm PMI COURANT

h',ilv plate. i IL .. doz.
saumn rouge Soclcéye

(Rivers' Inlet), bte hau-
te. i lb. .... ..... doz.

Saumon rouge du printemps,
btc haute, i lb. .. doz.

Satîmon Humnpback, i Ilb.
doz.

Truite de mer. .. loti lbs.
rtite de mer. J qrt..

FROMAGES IMPOR
On cote le fromage de Gruy

F-romiage entier de 27 lbs. c
27c à 28c la livre.

En quantité moindre, 30c
Le fromage de Roquefort

32c à .35C la Ivre et le limb
a 22c la livre.

On cote encore:
Gorgonîzola.......

PRODUITS CHIMIQU
DROGUES

Nous cotons:
Acide borique, l>rls (le 336 lb:
Alun, barils de 336 lbs.
Alun, barils de 112 lbs.
Arcanson, lb......
Blanc de céruse, brIs de 33(

100 lbs.... ...
Bois de campêche ... b.
Borax en cristaux, bris de

Bra en 'poudre, brIs 112

Boules à mites....lb.Fb
Camomille .... .... lb.
Campêche (Extrait de):
Boites de 12 lbs. .. ... l.

2.471 3.00 .. 24 lbs., pqt. de ilb IL 0.00 o.o81
o Camphre, la livre ....... o.oe o.8o

Carbonate d'ammoniaque, bis. 112
(manque) ll>s...........4 lbs. o. io

Cire blanche pure ... lb. 0.40 0.45
0.00 1.9 Couperose, bIs. 370 Ibs ... lb. o.oî*

Crème de tartre .. ...... l. o.24
09 1.00 Gélatine rouge en feuilles .. lb. o.6o
0.00 6.75 Gélatine blanche en feuilles, lb. 0.35
0.00 6.50 Gélatine Knox en feuil., doz. 1.25 1.30

Gomme arabique ... lb. 0.i5 o. 16
TES H oublon pressé.....lb. (manque)

Lecssive commune......doz. 0.35ère: Lessive commune ... grosse 3.75
tu de 8o lbs. Paraffine pour cierges, Ilb. 0.i0 0. 12

1làltre à terre, sac 100 îbs., sac 0.70
la livre. lPoudre insecticide I .lb. 0.00 0.50
se Vend <le Résine blanche.... .IL 0.03t 0.05

o~r c2e Résine G, suivant quantité,lb..................0.031 0.041
Salpêtte en cristaux, bis 112

lbs............lb. o.os
I h. 0.40 Scl d'Epsom, sacs 224 lbs.. lb. 0.014
lb. 0.35 Soda à pàte, 112 lbs....0.00 2.00

ES ET Soda à laver:
SaCS 224 lbs., i00 lbs....0.75 0.80
Soude caustique en morceaux,

kegs 5o lbs. .... ... keg î.5o i.6o
Soufre cn bàtons, bIs 336 lbs., lb. o.oit

S.. l b. oý 10 Soufre mlUti sacs 112 lbs. 1.65 1.70
*lb. 0.0o1 Touîrteaux de lin, moulu, sac 1.95 2.05
l1b. o.02 Vitriol, brIs...... .005 0.06

0.031 0.041
Ibls ~ BOUGIES ET CIERGES

o.6o
0.02J 0.03

336
Ilb. 0.05

0.05 0.06
0.00 0.00
0.00 0.30

0.00 0.o8

Nous cotons:
Il. Paraffine en vrac boite de 40 lbs.:

6 à la IL......L 0.00 o.
12 à la IL......l. 0.00 o.t

Il Paraffine, 6 à la IL. o.o8i o.'
B Paraffine, 12 à la lb. .. o.og o.
Il Stéarine, 14 oz. 6 et 12 .. 0.00 0.
B4 Stéarine, 16 oz, 6 et 8 .. 0.13 o.
Cierges approuvés .. .. IL o.oo o.
Cierges non approuvés lb. o.oo o.

08
081
09
094
12
144
371
15

PLATS EN BOIS
Nous cotons:

Ovales de J IL, crate ... o.oo
Ovales de i IL, crate ... o.oo
Ovales de 2 ibs., crate ... o.oo
Ovales de 3 lbs., crate.. .. oo
Ovale& de 5 lbs., crate.. .. o.oo
Carrés de i lb., crate.. . oe
Carrés de i Ilb., crate.. .. .oo
Carrés d e 2 lbs., crate.. . o.oo
Carrés de 3 lbs., crate.. . 0o
Larrés d e 5 lbs., crate.. . 0.00

CUVETTES EN BOIS
Nous cotons:

Cuvette No o, la doz.. ...
Cuvette No i, la doz.. ...
Cuvette NO 2, la doz.. ...
Cuvette No 3, la doz.. ...

EPINGLES A LINGE
Epingles ordinaires:

Boites de 5 grosses ... la bte
Epingles à ressort:

Boites de z grosses ... la btc

Nous cotons:
Avec manches ordinaires. La doz.

5 cordes...........0.00 3.50
4 cordes...........0.00 3 .00
3 cordes.......... .00.o 2.50
2 cordes.........0.00 2.25
Mêlés de jonc, 4 cordes 0.00 3.10
A. long manches .... ... 0.00 2.75

Avec manches bambou:
4 cordes ............ 4.25 5.50
A long manch......3.00 3.50
D'enfants, 3 cordes o .00 2.00
D'enfants, 2 cordes .. 0.00 1.25
D'enfants, i corde ....... oo o.85
Manches de faubert (mop), doz. I.20

ALLUM ETTES
Nous cotons:

Telegraph, bte de io gi.......4.80

0.37;
0.-371
0.40
0.271
0.-271
0.35
0 45
0.50

10.50
8.50
7.00
6.00

0.60

0.90

ImmI
SEULE DOUBLE VOIE FEREB

Rab,@ MONTREAL, TORONTO. HAMILTON, NIAGARA FALLS
DETROIT et CHICACO.

7ý4 HEURES A TORONTO
"INTERNATIONAL LIbÉ[TSD"
taMLE TRAIN LE PLUS RAPIDE DU CANADA.

l'art de Montréal à 9 a ni , pour Toronto et l'Ouett
QUATRE TRAINS EXPRESS PAR JOURQ 1Entre MONTRL..L et TORONTO
*.00 a ni - 0.45 a nm. - 7.80 P-111. - 10.30 pinu.Service d'élegzant- Wigushîft..lon et bibliothèque sur lestran dii jour. Les nnuveaîîx wagoîî..lita. Pullman attachés auxtInl. de fluit %ont éclairé- à l'éIrctricite, avc lampes pour liredan.. le. lits.et vrhtilnt,.ir, électrique-,

EXPOSITON DE SHERBROOKE
AI.IERk FT Ki<.TttR i,..pr T(.A

9 arpteiibr. $3.20. 6,7 S sel)temîî,e 43.40.Lii.tie de retour. iî ieptiinbre iî9îs,
EXPOSITION DE OTTAWA

ALLER ET MEO < î 'oNTRVAî.

L imite de retou, i. ç-î'tfn1hr' ,il
VOYAGES D'ETE A LA COTE DU PACIFIQUE.

k'n '.îgucur ju-qu'au 3t'e el.tembre~Vysge aller et retour de MONTRFAL. via CHtICAGO, à
Vancouver, VictorIa, Seattle, Portland, etc. $100.50San Francisco, Loi Angeles, San Diego.etc.
via ligne directe (laits IHI dtîîx dir'ctions. 105.45San Francisco, via Portland, Ore., danîsuîie se'ule direction. - - - 115.50

EXCURSIONS POUR L'OUEST.
1>ETRITI SIkh $1u.,co mind fer. . . 4POIIT IItRtON, Nticli 14-85 oT ' is %1. INNE.-IIAV CTV, xlic' 17. ~S AIOLls.5,iîn. via Lac -,S coA; NAw tich 17. i5
GRAND RA lPIL). %lich IR '25 Ct fE.N>Oi.CICAM)t, 1ii i8.oo v iaitiliaiu, ci bateau 14.15SIi*~V P-(ou 51NF«A. CI1VEI 1oi Vhuia

iO.S iipar che. DE i RoiT ix u batrau 18.0o

D épart : 4. is et s6 eptenibre. Limite de Trtout. 2 octobre.
Bureaux des billets en ville:t - 130 Itue St-Jec,îue«, Tel. Mainou Gie uidlîu

n

La Ligne Royale
Les plus beaux et les plus raplides paquebot& de la

route clanadienne.

"ROYAL EDWARD " - " ROYA L GEORGE"
Détenaint tous les records.

MONTREAL-QUEBEC-BRISTOL
Tous les quinze jours-LE MERtCREDI. Serviteurs par-

lant le Français. Excellente cuisine. Confort insur-
passable.

Autels avec accessoires sur tous nos bateaux pour la célé-
bration de la Sainte Messe.

S'adresser pour détails à
HOME à RIVET, 9 Boulevard St.Lawrent.
THOMAS COOK à SON, 530 rue St.Catherine Ouest.

on à la
COM MNE DE NAVIATION DU CANADIEN NORD,

Limile.
Edifice du Canadien Nord.

226-230 rue St-Jacques, MONTREAL.
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'rekphone, bte de 10 gr. .. ...... 4.70
Tiger, bte de io gr. .. ... 4-30 4.45
Hecadlight, bte de i gr. ....... 4.65
Klug Edward, bic de igr.....3.70
Eaglc, bte de i gr........2.15
Silent, bte de i gr........2.50
Silent, bte de 50..........5.35
Rising Star, bte de i gr......6. î5

Pour quantité de 5 caisses assorties
ou non, fret payé pour tous les points
de la province de Québec.

Le prix de $4.3o pour les allumettes
"Tiger" ne s'applique qu'à la province

(le Québec seulement.
FICELLE ET CABLE DE COTON

ETC.
NouIs cotons:

I:icelle 4 brins..... . 0271 0.28è
Ficelle brins ....... lb. 0.234 0. 24i
C:orde a litige en roui, IL 0.00 0.22
Corde à linge, 30 pds .doz. 0.00 0.90
('>rde à linige, 40 pds .doz 0.00 i. ici
Corde à linge So pds .doz. 0.00 1.40
Corde à linge, 6o pds . doz. 0.oo, 1.65
Coton à chandelle .. .. lb. 0.00 0.30
Càble Sisal, 7/16 et plus 0.00 o.091i
Câble Sisal, # .... ..... 0.00 0.10
Càble Sisal. 5/16..... .0 o. loi
Cahle Sisal. i ......... 0.00 o. loi
Càhlc Sisal, 3/16.....0.00 0.11
Li-neill No 8...... .. 0 o.58
Lîgneul No io........0.0 o.65
L.igneul No 12....... .... 0 o.68
L.igncuil No 15.......0.00 0.75

PAPIER D'EMBALLAGE
Le papier manille, 13 x. 17, se vend 20C

la muie.
MECHES, BRULEURS ET VERRES

DE LAMPES
\'scotons:

\'t-clici No 2.........lb 0.20
ý;-l1es No 1.........lb. o.15ý
\!, ihe, No o........lb. 0.12
i1r1îlùiirs NO 2.........doz, 0.85
l;rtulctirs No i........doz. o.65

Brûleurs No o .. .... ... doz. o.65
Brûleurs, dessus verre (A), doz. 1 .65
Brûleurs, dessus verre (B), doz. 1.00
Cheminées (first), No -. .. doz. o.6o
Cheminées (first), No r. . doz. 0.44
Cheminées (first), No o. .. doz. 0.41
Cheminées (climax), No 2 .doz. o.62
Cheminées (climax), No i doz. 0.46
Cheminées (climax), No o .doz. 0.43

SAVON DE CASTILLE
Le savon de Marseille en seau se vend

$4.25 la caisse et de qc à à toc la livre,
poids net, blanc ou marbré.

GRAISSE A ROUES
On cote:

Graisse Impérial, en lots de
grosse..........doz. 0.521

Caisse de 4 doz......doz. 0.55
Graisse au mica.

Boites de t Ilb. (par 3 doz.),
doz...........0.90 0.95

Boites de 3 lbs. (par doz), doz. 2.50

HUILE D'OLIVE
Nous cotons:
Huile Loublon:

Pintes.........0.00 3.00
Chopines.........0.00 1.30
J chopines....... .. 0 o.65

L.es huiles d'olive surfines sont cotées:
Estagnon 4 gaI..... 1.25 I1.30
Estagnon i gai......2.40 2.50
Estagnon 5 gai., impérial .o0.0 9.50
Bouteilles 4 Oz......doz. 2.25 2.35
Bouteilles 8 oz....doz. 3.50 3.60
Bouteilles 16 oz. doz. 6.00 6.2i
Litres..........8.75 9.00
i litres.........6.00t 6.25
41 litres.........3.50 3.6o

L'huile d'olive Barton et Guestier est
cotée:
Q,,rts...........7.75 8.00
lIts............4.37i 4.50
à pts...........2.45 2.50

H1bILE DE CASTOR
Nous cotons:

Grosse. Doz.
Bouteilles de i oz.. .. 3.60 $0.35
Bouteilles de 2 OZ.....5.00 0.45
Bouteilles de 3 Oz.....6.oc 0.55
Bouteilles de 4 Oz.......7.25 0.65
Bouteilles de i chopine .. iî.50 i.10o
Bouteilles de i chopine 17. 5 i .6o
Bouteilles de i pinte .. 28.00 2.50
Estagnon de 40 lbs. -. .. 0.0 .1i
Quart, lb.........o.oo o. oi
Moins d'un quart, gaI. . 0.00 1 .14

HUILE DE FOIE DE MORUE
Nous cotons:
Bouteilles carrées de 16 onces, $3.75

la douzaine; chopines, $2.40 la douzaine;
Ichopines. $1 .75 la douzaine.

HUILE DE COTON
Nous cotons:

Ait baril........0.97 1.10
Moins d'un baril..... .oc 10t.40
HUILE DE RICIN PHARMACEU-

TIQUE
Nous cotons au quart, par livre, îoc;

le gallon, $i.2o; en estagnon, par livre,
qc lc. VASELINE

Nous cotons:
"Bleu Seal"
Blanche No r.......rosse 10.00
Blanche No 2... 19.20
Jaune No 1..........6.72
Jaune No 2.............14.40
2e qualité No r .... 4.68
2e qualité NO 2........ 7.50
Jaune No 1.......doz. 'o.6o
Jaune No 2..........doz. 1.25

Escomipte 5%7 sur les prix cotés à la
grosse et net sur les prix à la doz.

HUILE DE PETROLE
Nous cotons:

Pratt's Astral Oil . le gai. o.193~
Standard Acme ...... le gaI. o. 16
Pétrole canadien .... ... le gai. 0.141

" BANQUE D'IIOCIiLAQA 184-1911-
Capital autorisé $4,000,000 Capia payé $2.500,000
Réserve - 2500000 Total de l'actif au-elà Ze $23.000.000.00

DIRECTEUÏRS 1 9Zon Y. D. Rolland, Préaident; J. A. Vaîllancourt, Fer.,
A. Turcotte, 11cr., I. H. I.emaY, 11cr.. 1. Bi. Wilaon, 11cr., Hon. P. L. Bel.
que, Col.C.A.Smart, J.A Pretadergat. Gérant-Généial; P.G. leduc, Gérant.

BUREAUX DE QUARTIERS
Ave. mont.-Royal Hochelaga Ville St-Louis

(cinS-Dnt)Maisonneuve Verdun (pi ès Montréal)
Rue Ste.Catherine, Est pointe St-C harles Vîauvalle<près Montréal
RueS.-Cathertne, centre st-itdouard Delorimier
Rue Notre-Dame, ouest St-Henri Emard

nelirilP. Q. Loulsevîlle, P. Q. St-j4mue. P. Q.
Bidmontop. Alta Qmébec, .Q.t-ch t. e anJoliette P. Q.re,. Trols-Riviêres P. Q.

Emet ~ ~ it de etrsd qjuest'AchiEunP. %C Ave.
autel sau a Pablesdanstoutes tes parties du monde; ouvre dscédtcmerau achète

des traites sur les pays etrnes vend des chèques et fait deu paententstélgrahiqes ur esprincipale villes du monde.

La Banque Molson
124ème Dividende

LsActionnaires de la Banque Molson sont informés
par la présente qu'un Dividende de Deux et Trois
Quarts Pour Cent (soit au taux de onze pour cent par
an) sur le capital-actions a été déclaré pour le trimestre
courant et que ce dividende sera payable au bureau. de
la Banque, à Montréal et dans ses Succursales, le et après le

SECOND JOUR D'OCTOBRE PROCHAi W,
axActionnaires inscrits le iS sepitembre igii.

L'Aisemblée Générae Annuelle
etevlleLN, 0O T IP CAI,&toshuedes Actionnaires de la Banque aura lieu à se, maisont de banque. en<

MontéalPar ordre de la Direction,
leç iaoOt.9.9 I

LA BANQUE NATIONALE
FONDÉE EN 1860.

capital s2,000,000
Réserve 1,800.000

Notre service de billets circulaires pour les voyageurs "Tra-
vellers Cheques"I a donné satisfaction à toua nos clients; noua
invitons le public à se prévaloir des avantages que nous offrons.

Notre bureau de Paris,
]RUE EOUDBRAU.

7, SQUARE DE L'OPERA,
est très propice aux voyageurs canadiens qui visitent l'Europe.

Noms effectuonsles virements de fonds, les collectionsles paie
ments, les crédits commerciaux en Europe, aux Etats-til
et au Canada, aux plus bau taux.

LA BANQUE PROVINCIALE DU CANADA
894@ Osehuia 7 & 0 Pios. d'Anast, Montréal, Co..

Capital auto"is 82.000,00.00 Capital versé 1,000,000.00
Réserve et amples 438.074.40 au 31 Décembre 1gto

Ceusail i'Adil.Istio a Président: M. H. LAPORTE, de taporte
Martin a Cie, administrateur Crédit Foncier Pfranoo.Canadle
VIc-présIdent: M, W. P. CARBLET. de là maison en gros Carsley
Bons & Co. Honorable 14. BEAUBIEN, Ex-ministre de l'Agriculture
W. G. M. BÔSWORTEH. Vice-Président -Canadian Pacife aIway Co.-
Mi. ALPRONSEt RACINE, de la maison A Racine & Cie. marchansds en

rs.Montréal ; M. , J.0o. BE3AUCEMIN. propriétaire de la Librairie
Seuchemia Ltée.; TANCREDEn BIENVENU, Directeur-gérant ; 1 W. L.

FORCIT. 1nseceur ; J. A. TURCOT. Asslstant-Inspecteurll ALEI.
BOYER,, Secréaire.
Cmurs aPrésident: Honorable Sir ALEX. 4ACOSTU. Ex-juge

en chef de la Cour d'Ape 1 ai r LOUER GOUIN. PiremierMînltre Pro.
viaaldea roinc d Q'bP Docter X. PERSIIE1R 4ACEAPUJ,

LE. Administrateur du Crédit Foncier Franco-Canadien.
4Sdeamsas dans les Provinces de Québec, Ontarlo.Nouvat Brunswick
C.ms u àtséVErpitgO Etats-Unis : New-York, Boston.

EnflCIi,,Angletéee, Frnce, Allemagne, Autriche. Italie.
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W. LAMARRE & OIE
MARONANDS DE

mousJ ET CJEAtOI#
Foin, Paille, Avoine, Etc.

630 Avenue Atwatez
Ptès fit-Jacques, St.Henri.

Correspondaneel sollicitée.
TV.EpHoNs BELL :WESMoUNT 609.
MARCHANDS :1324.

B. . Gravel. A. H. oulmet

(IRAVEL & OUIMET
Agente d'imnmeuble@

Prêts--Aurances-SIccesions
97 rue St-lacques.

Tél. Bell Main 3y7s. MONTREAL

Bell Téléphone Esi 3PA4.

0. MASSICOTTE
Membre du Board of Trade. Membrede la Chambre

de Com ierce, Cc mmiasaire de la
Cour supérieure

Agent d'hnmeubla. Chance dAOaors.
Ediicg "La Patie Il

Seul propriétaire des terrains New Orchard.

Résidence Privée :558 rue Adam.

AMEDEE AL11LA-RD
Entrepreneur Général et Manufacturier

de
Portes, Chsaa Ea.aIIer Déooupage,

Tourn me11, Et.., Et.
Coin Adam et Lasale, Maisonneuve.

TéI. Est %q9 Rébidence:
12118 rue 4tDenis
Téléplione st.Louis 8124

JOS. BINE~TTE
Bntrepreneur et Contractent

456, rue St-Charles-Borromée, Montréal.

L. R. MONTBRIAND
Architecte et MeaUreUr,

230 Rue St.André. Montréal.

ONTARIO SIL VER GO., UIMITED
NEIAA A PALLB, a d.

MANUFACTURIERS DR3

Cuillères, Pourchettes,Coutelle.îe,
et Articles en plaqué.

Demandez notre catalogue et nos Cotations.

BANQUE DE MONTREAL
(FONDEZt EN 18t7)

COISTITUËE PAR ACTE DU PARXE.MENT

Capital tout payé ......... $14,400,000.00
Fonda de Réserve .......... 12,000,000.00

Profita non Partagésa.........1,070,735-06
SERGE SOCIAL, MONTRRAL.

BUREAU DES DIRECTEURS
Le Très Hon. Lord Strathcona and Mount Royal,

G.C.M.G.. G.C.V 0.. Président Honoraire.
R. B. Angus, Président.

Sir Edward Cionston, Bart., Vice- Président.
Il. B. Greenshielde, Sir William Macdonald

James Rosa. Hon. Robt. Mackay.
Sir Thonmas Shaughnessy. K.C.V.0., Daeld Morrice

R. Hosmer, A. Baumgarten, H. V. Meredith

Sir Edward Clouston, Bart., Gérant,,Général.
H. V. Meredith. AuLt Gérant-Général.
A. Macnider, Inap. Chef et Surint. des'Succursalea.

C Sweeny, Surintendant des Succursales de la
Colombie Anglaise.

W. H. Stavert. Surintendant des Succursales des
Provinces Maritimes.

P. J. Cockburn, Surint. des Suc, de la Prov. de Qué,
B. P. Winalow, Surintendant des Suc. du N.-O.

1. . Hunter, Inepecteur des Succursales d1ontario.
D. R. Clarke, Inspecteur Succursales psovinces

Maritimes et Terre-Neuve.

SUCCURSAL4ES:
147 Succursales au Canada

Terre-Neuve: St. John's, Birchy Cove, Gr. FaIls
Grande-Bretagne. Londres,

47 Threadneedle St., E. C.. F. Williams@ Taylor,
Gérant.

13tata-Unia, New-York- R. Y. Hebden
W. A. Bog et J. T. Molineux, Agta. 64 Wall St,

Chicago,
Mexique. Mexico, D). P.

GEOS GONTi-IER
lmIPERIC IILE E! 181MIM

103 rue St-FlranÇois-Xavjer
Montréal

Tel. Bell Main 2101.

Arthur W, Wiika. Alexander Burnett

WILKS & BURNETT
839088luns lu, offut lot hin l hMMI

Règlement d'affaires de Faillites
601 B&tUse Banque des IËaphands
Téléphone Bell Main o

MarcandsS~,MONTREAL.

P. A., CAGýNON
Comptable licencié

(Chàttered Atec.ntant)
hM 8l5, iII iII Ei 11TI LOI

Il ]Place d'Armes, NONlTRUAZ).
bel Main 49là

NEW VICTORIA IIOTIEL
H. FONTAINE,. PROPRIETAIRE.

QUEEC
L;Hôtel des comis-voyageurs.

Plan Américain. Taux, à partir de $2.50.

TEL. BiEl.. MAIN îS»

LXANDRZ BULANGUR
Notaire, Cpmptable etcommissaire

ne 30 ruse -Ja.qmes NM EAL

Argent àPrêter à4, 5 et 6%

Rés.: 437, St-Antolne. - êTé. Bell UPtown 2874

JOS. A. BRUNET, L LB.
NOTAirilEa

Hdlfie Banque d'Epargue.se Elage. Chambre s
180 rue St.Jque, Monal

Argent à prêter sur propriétés immobilières.
a Tél. Bell Main 79

T6VL St-Louis 3539 -1304 St-.A, Montrésl

J. Mdax. Desiaodliri
Expert Accordeur de plaae-PFot la osmpaont)

Henry N. Chauvin, Geo. Harold'Baker,
Harold Barle Walker

AVOCATSe
30 rue St-Jffluoe% Montréal

GARANO, TERROUX &CIE
BANQUIER@ ET COURTIERS

48 rue Notre-Dame Ouest
MONTREÂIL

F. JIBUUBONNLR9C. R.

Drtur du Court Houa. Journa
7@ RuE sT-GABRIEL

Télt*one: Main '909

FIN DLAY 1 HIOWARD
LI1MITED

Mr, rue Nqotre-Dame Oueot

immeubles, simarauce,
placement de ]ronde.

DAGUST REALTY, LIMITED.
EltAce 'La Pr mas ontréa]
Tél. Main 491

spécialité :

LOTS VACANTS

Manufacturé pau
THE JOHN MORROW SCREW, Uimited.

i.maersoli Ontauio.
En stock chez M. M. BACON, BROS,

377 rue st. Paul. MONTREAL, Que.
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TENEZ-VOUS LES
Briques à Feu

La supériorité Incontestée des Br'ques à
Peu "Gienboig" et "Gartcosh" fait qu'elles
sont les plus faciles à venare. Elles ont su-
bi l'épreuve d'une chaleur exti éme' sns se
fendiller. de .hangements rapides de tempé.
rature sans se dilater ni se contracter.
En stookohgî Iu prinuseaux marbands.

Aeiander Gibb, 13re St-Jean,
MONTRÉAL

Seul Agent pom le Canada. i
RASOIR "RADIUM" de

l. BORBR,& CO.

Affilé par les ouvriers les plus habiles, tous
experts dans leur partie. La matière,la main
d Suvre et le fni de ce" Rasoirs sont parfaits;
chaque Rasoir est gatantidurer la vie d'un
homme. Demandez notre Birochui e Gratuite:

",ome Pointers for Gentlemen who shave
themselves."

(Quelques Indications pour les hommes qui
se rasent eux-mêmes.)

McGILL CUTLBRY Co., RaoD
Boite Postal, 580, - • Montréal.

ic Quincaillerie de tous genres.
Serrures Incrochetables, Etc.

L.J A. SURVEYER,
Importateur Direct,

532, Boulevard St-Laurent,
MONTRIEAL.

ARTICES FOUR L'OUVZTUltE
DES C.ASSES.

Attendez notre voyageur avant de
placer votre commande.

Nous vous offrons, cette année, la
plus grande variété de LIVRES, PLU-
MES, CRAYONS, CAHIERS, etc.

Souvenez-vous que nos prix défient
toute concurrence.

MA ClE J.-D. REULA0 & FL,,
6 à 14 rue St-Vincent,

MONTRÉAL

Le mérite est une grande chose; rmais
de deux magasins de mérite égal, celui
%kj fait la meilleure publicité fera le
Plus d'affaires.

Assurances
DE LA MANIERE DE SOLLICITER

Chaque solliciteur a sa manière à lui
de vendre de l'assurance-vie; mais il y
a des méthodes que l'on peut introduire
dans toutes les manières de solliciter,
pour les rendre plus efficaces. Tous
ceux qui s'occupent d'assurance s'ac-
cordent à dire qu'il est de première né-
cessité de comprendre parfaitement les
diverses formes de polices. Une analyse
de la procédure nécessaire pour présen-
ter un fort argument indique les points
suivants:

i. Connaissance absolue des contrats.
2. Autant de renseignements que pos-

sible sur le client en perspective.
3. Décision quant à la forme de poli-

ce qui conviendra le mieux à ses besoins.
4. Appuyer sur la particularité de cet-

te police qui l'intéressera probablement
le plus.

5. Appeler l'attention, si cela est né-
cessaire, sur d'autres avantages du con-
trat proposé.

6. Tirer argument de la souplesse et
de la faculté d'adaptation du contrat,
comme autre avantage.

Beaucoup d'agents commettent l'er-
reur. dans leur sollicitation, de faire un
traité sur l'assurance-vie.

C'est l'erreur la plus grande. Parlez
simplement d'autres particularités dans
l'ordre indiqué ci-dessus, si cela est ab-
solument nécessaire.

A UN AGENT DECOURAGE

Le succès ou l'insucces de l'agent d'as-
surance dépend de sa persistance à
poursuivre un cas ou de l'abandon qu'il
en fait. Il n'y a pas de raison pour
qu'avec votre adresse et l'impression fa-
vorable que vous créez, vous- n'obteniez
pas un grand succès dans l'assurance-
vie. Toutes les conditions étant en vo-
tre faveur, si vous ne réussissez pas,
c'est qu'il y a quelque chose qui ne va
pas. Qu'est-ce que c'est?

Pour ma part, quand les choses ne
vorgt pas comme elles devraient aller,
je réfléchis, je m'examine, je m'interro-
ge; vous savez qu'en général, au lieu
d'agir ainsi, les gens cherchent à s'excu-
ser de leurs défauts sur quelqu'un ou
sur quelque chose.

Ai-je travaillé chaque jour systémati-
quement pendant un nombre d'heures ré-
gulier, me mettant enroute avec enthou-
siasme et déterminé à atteindre mon
but?

JARDINE UNIVERSAL RATCHET
CLAMP DRILL

(Poess o Rond liteloi d Jalin)
Employée dans toutes sortes de manufac-
tures pour les réparations urgentes aux
machines.

Tous les ateliers de machines et de che-
mins de fer devraient l'employer.

Les constructeurs de ponts, les poseurs
de voies ferrées et les ouvriers en

constructions métalliques ein ont
besoin constamment.

A. B. JARDINE & CO.
EsEPELER, ONT.

L'annonce représente la vapeur qui ac-
tionne la machinerie, montez la vapeur.
La publicité est le lubrifiant des affaires,
ne ménagez pas l'huile. La publicité est
le réveil-matin des affaires, sonnes le ré-
veil.

Ai-je convenablement préparé ma be-
sogne, sachant dvance quelles person-
nes je devais voir, connaissant les con-

Maison Fondée en 1870
AUGUSTE COUILLARD

IMOrTaTwux DE
Ferronnerie et Quineaillerie Vterres

Vitres, Peintures, ïtc.
Spécialité s Poiles de toutes sortes

Me n às8 t s rue et-Paul
Votes 1s et 14 St-Amable, XONTRUAI

Ia maison n'a pas de Commis-voyageurs et
fait bénéficier ses clients de cette économie. At.
tention toute spéciale aux commandes par la
malle. Messieurs les marchands de la campagneseront touiours servis au plus bas prix du
marché.

DESIGNB
o"moOTs &&.



Téléphone Main 553

ESINHARI & EVANS
Agents prIncipaux

8001118H UNION & NATIONAL
INSURANCE COMPANY

0F EDIPSURON

GERMAIý AMERICAN
IN8UR COXMPANY

et Courtiers de t .4-l 'Assurance.

Argent àprêter sàr'Biei Fonciers, aux
taux courants lei plis bas. Demande

direcie sollicitée.

BURIAU:
EDIFICE LAKE OF THE WOODSa

i9, Rue St-Sacrement, Montréal.

THE LONDON AND LANCASHIRE
LIFE ASSURANCE COMPANY

«mnet des Polices d'Aa..wiaflce-vie à des Toux
Modérés sur Plans des plus Attrayânts.

P'our renseignements, écrivez à

B. MAL IIR9)WN
Gérant Général au Canada

ffl rue St.Jeoqus MONTREAL.

ASSIIREZ-VOU9l
DANS

LJI SiiUUEGIIRDE
le PARCE ses Teux sont aussi avantageux

QUE que ceux de n'importe quelle
compagnie.

ne PAROIL ses plees s-ut plus libérale
QUE que celles de n'importe quelle

compagnie.
se PAROE aus @&renme sont1 eaésIe

UE rus à la généralité de cete. desqi autres compagnies.
40 FARCE 1a fee et r'euj.6.'eoe de

que sa :iemea sont une garas.
tie de sucès pour les annéies
futures.

se FARCE Par-dessus tout, elle est urne
QUi compagnie Canadienne.

Fruale t ses capitaux res.
tant dans la Province de
Québec pour le bénéfioe des
Ilibe.

siàg* 3641181 8 7 Place d'Armues

- --- -- -- -- -- -- --

LE PRIX COURANT 1

ASSURANCE-Suite

ditions dans lesquelles elles se trouvent
aux points de vues attaires, finance,
santé - et ayant prêts les arguments à
présenter dans chaque cas, dans le but
d'ob)tenir une demande d'assuranice dés
la premnièrc entrevue? je continue à
nm'examiner ainsi pour découvrir mes
proprcs défauts, résolu a me corriger et
à m'améliorcr le lendemain. Je fais cela
pour moi-même, cela me donne plus de
forcc et pluîs de valet

Si vous aviez commencé à étudier le
dIDit, la médecine, l'arciiîtecturc, ou s

~îsaviez essayé d'apprendre le métier
âce charpentier, de plombier, de maçon
-4 de tailleur de pierir, voudriez-v-us
dix mois après, réfléchir et vous aper-
cevoir que vous avez choué complè-
tement - s'il s'agit di. - uroit, que vous
n'avez pas les capacités requises pour
remplir les fonctions d'attorney général;
s'il s'agit de médecine, que vous ne pou-
v'iez pas ctre nommé direicteur médi-
cal d'une grande compagnie d'assurance
sur la vie; s'il s'agit d'architecture, que
vous n'étiez pas destiné à faire les
plans~ du Nouveau Capitole; sans parler
de votre incapacité à gagner le salaire
d'un ouvrier comme plombier, charpen-
tier. maçon ou tailleur de pierre? Vous
:i', z dabuc lns l'assurance-vie, il y a
dli\ 111( , sanîs aucune connaissance de
l'amffaire, vous vous êtes adressé à des
111,'îniîîi, qui ont atteint au succès dans
leuirs professions respectives, et vous
avvz essayé de leur démontrer et de les
cuinvainicre qu'ils avaient besoin d'assu-
rance sur la vie, qu'ils devaient s'assurer
dans votre compagnie, et sur contrat
>pucial. Vous avez assez bien réus5i.
tOuîi, plus que réuss i, car lorsque vous
rufléclîîssez qu'en continuant dans vo-
tre détermination de réusmir pendant les
trois mois suivants. la valeur des renou-
vellements d'affaires déjà faites, repre-
sente une économie pour l'avenir plus
importante que celle que vous auriez pu
faire dans toute autre profession pendant
le même intervalle de temps et dans les
mêmes conditions. N'est-ce pas vrai?

(â uhw'e)

C'EST UN FAIT ACQUIS

que dans la vie pratique des alsiresg,
les annonces insérées dans un bon
journal de la partie, rapportent

London fiuarntee &
Accident Co., Liinited.

Susoumsae pour la Provino.e de Québec:

189 Rue ST"JAC4IES MONTRERL.
W.; Mayne McCombe,

Agent Ginéral.

Aurances contre les Accidents, la
Maladie et le Vol. Responsa.
bilité. des patrons. Garantie de la
Bonne Exécution des Contrats. Ga-
rantie de la fidélité des employés.
Assurances les Automobiles et des
Attelages.

fTiEj i. deeex
llmapo ql ... 4 T envoyé gsU

ethUfa ce

Thâtre N&Id'oNd fmm 'W'
MMAINE Du 11 «Pimmu 10 11 -

LE DANSEUR INCONNU
Comédie- en 3AWtu-,- -

par Gustave Bernard.

LA PRINCIPALE DIFFICULTÉ qui se présente à l'homme inexpérimenté entrant dans l'Assurance-Vie,
C'est de trouver des hommes Bons à Assurer. Cette difficulté disparaf t quand vous travaillez pour
une Compagnie Industrielle, dont les débits sont une mine inépuisable à la fois pour les affaires
ordinaires et les affaires industrielles.

THE UNION LIFE ASSURANCE COMPANY
BUREAU-CHEF A TORONTO, CaN.

Plus d'a Porteus de polices am Caoa" que daes teue aum C«qpagne Cmamadern.

-1

Les Prévoyants du Caada
Asauvaue Fodas de pension

CAPITAL AUTORISE $S00,000

Laeotea dem Parée de. Prévoyants 1

Parce que c'est un placement sans
pareil'-

Parce que c'est avec la plus petite
prime, la plus grosse rente;

Parce que c'est la seule compagnie
à "Fonds Social" faisant une spéciali-
té du Fonds de Pension.

Bureau à Montréal 1

Chambre 22,
Edifloo "La Patrie"

Bureau - Chefs

133, rue St-Pierre,
QUEg.. l


