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FALL 1912

Quelques-uns des Tissus leaders :
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Crosscords de Laine,

Drap Barbican.

Notre collection d'automne maintient le nom de PRIESTLEY sans rival pour les tissus de robes de toutes sortes
VOYEZ NOS REPRESENTANTS Seals Agents pour tissus de Robes “PRIESTLEY




TISSUS ET NOUVEAUTES l

I No. 250-- Piqué Frangais 3 modeles,$2.10 No. 294 Reps Francais, $2.10

Tl

Chaque Col dans
une enveloppe

particuliere

Ces Cols Négligés et Elégants

Séduiront les Dames a premiére Vue

\ITE EN DES ETALAGES dans los vitrine de votre magasin, et toutes
les femmes qui les verront en achiteront Elégants, confortables ot wra

clieus Vous ne pouvez pas mettre en stoek des Cols Négliges pow Dames, qui

fassent plus honneur a votre magasin

Donnez un ordre maintenant---et en abondance.
nA'n 7/

D,
// A/ //g@

The Williams, Greene & Rome Co., Limited Berlin

Manufactures a Berlin, Waterloo, Hanover

Complets avec
Bouton en

Nacre.

No. 299_Reps Frangais, $2.00 No. 226Sylkeen, $2.00
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wy ROBES 1y

Pour fillettes de 2 a 14 ans.

LIGNE VARIEE
DE UNE
GENRES 2 COMMANDE
ELEGANTS D'ECHANTILLONS
ET DE UIN
MODELES CONVAINCRA
PARTIGULIERS

No. 817 Pour fille n d 8 a 14 ans—$42.00 la dou
Serge Bleu Mnrme e de B d | lh dans les nuncel
S

axe, R
Serge Brune, Gar d B d I th Rouge,

AAAAAAAAAAAAAAA

FLETT, LOWNDES & COMPANY
142-144 rue Front Quest. TORONTO.
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Confectionés depuis 1902 Confectionés depuis 1902

Ces vétements tiennent la téte
du

Commerce Canadien,

Achetez les vétements “Pullman’
pour leur STYLE et leur
QUALITE

ELEGANTE JUPE D'ETE
Worsteds, Serges Créme, Whipcords,

$3.50 a $6.50
Jupes Mai, Juin et Juillet seront comme d'ha-
s hitud 2, de ports mois de ven es pour jupes

séparées—donnez nous un ordre d'assor-
timent des plus nouveaux dessins,

ous faisons une spécialité de manteaux Manteau de printemps et d'été

Manteau de printemps et d'été mantea“x Rajah pour le fort de 1'été en teinte natu- Serges, diagonales, whip-
en serges et soies Rajah. relle et noire, depuis $10,00 jusqu’d $16 oo, oor;l., soie Rajah.
$9.00 a §14.00 $9.50 a $15.00

Avis pour ligne d’automne

Nos voyageurs sont actuellement en route avec les dernidres nouveautés pour prendre les commandes d’au-

tomne.
En raison des récentes perturbations survenues dans la main d’oeuvre en Angleterre et les probabilités de

Jivraisons en retard, les marchands feront bien d’acheter de bonne heure.

EDIFICE M. p U L L A N & 8 O N S lunau‘:::le:;lnlg

FRLLE LINDSAY
TORONTO MAISON EXCLUSIVE DE MANTEAUX, COSTUMES, JUPES. MONTREAL

Rues Bay et Wellington, - - -  Toronto
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LE TRAVAIL DES FEMMES DANS LES MAGASINS

Dans son uméro du 7 mai courant, “La Patrie” publie un ar-
ticle ayant pour titre: “Le travail des femmes” et dans lequel 1l
Juge les membres du gouvernement Gouin dépourvus de senti
ments d' humanite parce qu'ayant, dans certaines branches de l'in
dustrie, limité les heures de travail des femmes a 58 heures par
semaine, ils n'ont pas étendu cette loi aux personnes travaillant
dans les magasins.

Tout d'abord, qu'il nous soit permis de revendiguer au nom
de 'Association des Marchands Détailleurs du Canada, principa
lement Ja section des Marchands de Nouveautés de Montréal et
de Quebee, le merite de s'étre opposée énergiquement a cette ex
tenston de la loi des 58 heures, au travail des femmes dans les
magasins. Et ce n'est pas la comme se plait & le dire le rédac-
teur de l'article sus-mentionne, le geste de commergants “rapa
ces, prets pour cconomiser quelques sous d sacrifier des vies”,
non, c'est 'aboutissement logique du plus sain et du plus pon-
déré des raisonnements,

Nous sommes certes les premiers & reconnaitre que le travail
des femmes dans les usines est des plus pénibles pour leur faible
constitution et qu'il est judicieux d'adopter des réglements sus
ceptibles d'en diminuer les effets nuisibles et de permettre aux
interessés d'en supporter allégrement le poids,

Mais vraiment, peut-on raisonnablement comparer le rude
labeur el effectué par les femmes dans les usines a celui
beaucoup moins pénible et souvent distrayant qui se fait dans les
magasins, Dans le premier cas, les locaux qui abritent les ou-
vrieres sont souvent exigus, mal aérés, d'un éclairage défectuenx
et d'une propreté nécessairement imparfaite; qu'on n'aille pas
croire cependant que les manufacturiers ne tentent pas mille
efforts pour améliorer ces conditions! Ils y veillent continuelle-
ment, mais ne peuvent rien faire contre le bruit assourdissant des
machines, le ronflement énervant des courroies de transmission
la chaleur qui se dégage de tous ces appareils en marche, suant
la vapeur, I'huile, la graisse, par tous leurs rouages échauffés et
vibrants et saturant l'air d'une atmosphére qui n'est pas de
premiére pureté.

Dans le second cas, celui des magasins, les employées se
trouvent le plus souvent dans des locaux spacieux, aménagés con-
fortablement, luxueusement parfois, puisqu'ils sont destinés i re-
‘e qui aime 4 avoir ses aises
et & pénctrer dans des endroits propres et bien tenus. Et parmi
cet aménagement, souvent plus confortable que leur propre in-
térienr, les demoiselles de magasin vont et viennent, d'un comp-
toir @ un autre, conversant avec des clients parfois grincheux,
souvent aimables et courtois, servant une pratique qui n'a rien

cevoir la visite d'une clientéle ai:

de déplaisant, accomplissant en un mot un travail, qui dans un
tourbillonaement d'affaires devient un mouvement aisé et sans
fatigue en meme temps qu'il rend breves les heures de la jour-
nee.

Au surplus, si Fon met bout a bout les minutes ou les em-
ployées de magasin jouissent de quelque repit, surtout dans cer-
tains magasins, on verra que la moité seulement de leur terips est
pris par un travail soutenu et qu'il est au cours du jour Lien des
heures de repos qui sont une bienfaisante alternative a ce que
peut avoir de penible pour le corps les mille pas faits autour
d'un comptoir.

Nous ne parlerons pas des égards dont ces demoiselles (nous
entendons les bonnes employées) sont l'objet de la part de leurs
patrons qui sous leur masque nccessairement autoritaire, con-
servent ce brin de galanterie inn¢ et d'humanité bienvenue qui
les fait se pencher avec sympathie vers les ¢tre faibles que sont
les femmes. Les brutes sont rarcs & notre époque de civilisation
avancée, et tout homme se fait un devoir et un honneur de ne
pas abuser d'une situation prédominante, mais au contraire d'en
profiter pour créer de 'amélioration dans le bien-étre des em-
ployées qui sont sous ses ordres

Et & ce propos, qu'il nous soit permis de faire remarquer en
passant qu'on a trop souvent tendance a considérer les commer-
gants comme des hommes sans scrupules et sans délicatesses; on
se figure volontiers que 'honneur et le respeet de soi-méme sont
I'apanage des gens avant embrassés des carricres libérales: avo-
cats, médecins, professeurs ou autres. C'est la un préjugé archi-
faux et dénué de fondements, et nous sommes certains qu'on
rencontre plus souvent ce qu'on
mi les marchands détaillants que dans toute autre classe de la
société. Seulement, eux, ils ne font pas parade de beaux senti-
ments ,ils ne jettent pas de grands mots 4 la volée, ils se con-
tentent d'étre tout simplement, sans ostentation, d’honnétes gens
et leur role obscur n'en n'est que plus méritant

Pour en revenir & la question du travail des femmes dans les
magasins, nous pensons contrairement i notre confrere dela

wpelle un “brave homme” par-

trie” que c'est un progrés et un bienfait de nos temps modernes
d'avoir ouvert tous ces emplois a la femme et de avoir mise
ainsi en mesure de gagner sa vie st une hante garantie de
moralité. Sans doute, la véritable place de la femme est au foyer
domestique, mais vouloir que toutes remplissent ce role social dés
leur prime jeunesse est une utopie. 11 faut bien penser qu'il existe
quantité d: familles lourdement chargées d'enfants, et que c'est
du devoir de ces derniers, garcons on filles, d'aider par leur

travail au dehors, au gagne-pain quotidien alement
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beaucoup de jeunes hlles qui sont sans soutien et qui, terement
et courageusement, plutot que d'accepter une umon qu ne leur
convient pas ou se laisser aller a des complmsances coupables
préferent prendre le “collier de miscre” g, par la beame de

TGS NG, i iy oo etk L ¢ sl

NOUVEAUTES

L'espace réservé i chaque exp avait naturell
di étre limité, mais l'agencement des stands avait été ma-
gnifiquement ménagé pour en faire ressortir la valeur.

On a particulierement remarqué les produits de la Do-

LA

Vintention devient quelque chose de récontortant et de sonrant minion Textile Company, I'une des compagnies qui exposent A
dans leur vie. Regardez-les d'ailleurs, toutes ces jeunes hilles qui avee le plus d'avantage ses superbes produits, ferme
vont le matin & leur travail, d'un pas presse, suivez-les an cours A lexposition de la Dominion Textile Company les vi- Ll
de la journée dans leur labeur, ccoutez leurs conyersations ot leurs siteurs peuvent admirer tout ce que le génie de Thomme s I'Assc
rires, tout en elles respire la gaieté et la joie de vivre; elles sont puinventer pour perfectionner la fabrication des cotonna- d'epic
loin de se plaindre de leur sort; pimpantes et joviales, avee un des, des flanellettes, ete, On assiste pour ainsi dire & la ma pour
Joli brin de coquetterie, elles vont dans la vie insouciantes ot le nufacture des produits de la compagnie de I'état brut oi L
geres, de cette legereté que donne la satisfaction du devoir ac- se trouvent & leur arrivée & la filature jusqu'd leur sortie de lee et
compli. Et si parfois elle ont des heures tristes, cest dans leur cette derniére en état attrayant oil v.‘m les trouve dans les Basti
modeste logis, le soir et non dans la journée au milicu de leurs magasins. Degui
occupations qui les absorbent et qu'elles aiment et qui consti : ol Las . d 2 »
tuent le principe meme de leur santé morale et physique les ::;,,:;m:";:::,::mdare:u:‘: "‘.‘:_':::'ul:!"“' qu .on,t \'ullle taillar

Clest en pensant & tout cela et dans cet esprit de justice que aux démonstrations d l. Domi P T srement imtéressées la pre
les marchands détaillants ont naguére, dans une entrevue avee ons de fa Dominion Textile Co. On a surtout tée pi

Sir Lomer Gouin et les ministres, discuté cette importante ques

admiré le fini des produits, leur qualité, leur richesse.

tion commerciale et sociale, et le premier minstre de la Provinee “”":I:s .“_t:'e""d",m. l’;‘: admirer tout ce que l'industrie na- res de

de Québec, dans son jugement sir a compris tout le bien-fonde o :uu lpw "':]", b ,_‘ i les wag Xp de tal

de telles raisons et s'est empress¢ de faire droit aux revendica- L > POMD 08 prodeity gl contiennent, ont tous été fa- vende

tions de I'Association des marchands détaillants en obtenant du ""}Ul x'..“'mlm"‘ :»u m'“““_n“r" .,u Canada, par des ou- porte

Gouvernement que les choses restent dans 'état on elles taient, '\';‘r:::»dt.a:adw.n: i "“ la meilleure r.e.cllme e .I"’“ pouvait rateus

car apporter quelque changement & ces conditions eiit ¢té retirer il :“]“"": ndustries '!‘:‘_"“"‘"“"""“f- auprés des nou- le cor

le pain de la bouche & des milliers d'employées qui de leur pr L e il nous arrivent par millicrs et qui sont sous b

pre mouvement n'eiissent jamais songés & se plaindre de con- '"_p.n“"'" auil w'’y a qu'en leur pays que I'on puisse ma- préser

ditions qu'elles trouvent des plus satisfaisantes nufacturer convenablement, ace

Mais il faut toujours que sous couleur d’humanité quelqu'un On compte environ quarante stands différents, Le train soient

, se fasse le porte-étendard d'une révolte secréte ef nous trouvons o "‘“"'“'" desting aux pupula‘liuns de 1'Ouest, Des confé- "‘“Eif

} étrange le role de la “Patrie” qui se plait & semer dans I'élo Feaciers ""I"'_‘l“"“"l aux fermiers Vimportance de nos usi- 1

i ment employé des ferments de haine contre les patrons et nes, de nos filatures et de nos fabriques. taillas

enretenir une discorde dont les résultats ne peuvent étre que de- Au nombre des produits cxposés mentionnons ceux des fes te

sastreux pour les principales intéressées: les employées de ma compagnies suivantes: fiante

i gasin. Celles qui raisonnent sainement (et c'est la majorité ) Asbestos Mig. Co,, Lachine; Imperial Tobacco Co, Ca- loulfR

comprendront combien ces propos sont diplacés ot ne se feront nadian  Buffalo Forge Co, Ltd; Brendram-Henderson, Ma- s

pas plus longtemps 'écho de paroles incendiaires qui répandent son & Risch, National Drug, Lowney Chocolates Ed\;lrdl- o &

la discorde et antipathie 1& oit devrait rigner I'entente la plus burg Starch, Dominion Cartridge, Aylmer l'um'y & Scale fermd

parfaite dans la douce confiance du travail et de l'effort com- Lo, Aylmer, Ont, McClary Mfg, Co., Jas. Morrison Brass semai

muns. ) N , ‘ Mig Co, Dunlop Tyre Co, John McPherson Co, Ltd Shoes '::c:‘,'.:

Le jour o une législation rigoureuse viendra dicter aux ¢ Hamilton, Ont;; Gurney Foundry Co, Ltd, Toronto; Ideal ' S

taillants des réglements néfastes a leur commerce en ce qui con- Bedding Co, Ltd, Canada Iron Corpn, Steel Co, of Canada

cerne l'emplr.ri des jefmes filles dans leurs magasins, ils renonce- Ltd, Fairbanks Morse, Canadian Kodak Co, Sheet Neull ‘IV:;";::

ront a les faire trava_ﬂlcr..l!h les r«nmln.r.-rn!n par nFn hommes et Products Co, Toronto Silver Plate Co, National Cash Re- p; é!,,‘

nous croyons que loin d'étre une amdlioration sociale, cela pro- gister, Pure Gold Mig Co, Ltd, Toronto; Christie Biscui s, racy

voquera dans ce petit monde féminin, une situation désolante ot Cm. Davies Co, Ltd, Toronto; Windsor Salt, Russel Car, ! :u;

pitoyable. Cleveland & Massey Bicycles, Dominion Textile, -

) Mais nous n'en sommes pas 1a, h.- droit 114-'|;| I’\!nmr au tra- Aprés la visite, les invités se rendirent au wagon-buf- :.ﬂ,"

vail se fi.lll au contraire de jour en jour |=Yu~ imperienx. Toutes m et M. Geo. E. Drummond, le vice-président de la Cana- p

les situations leflr sn.-m ouvertes & présent, il ya de par le monde dian Home Market Association, expliqua le but des organi- tiew ¢

des femmes médecin, ?\'j&cat' rnnnlurwur. dautomohile, et tout sateurs de Vexposition qui est de démontrer 4 I'Ovest que détail

récemment, aux Etats-Unis, de chars électriques, ete., nous aurons pour les industries nous sommes indépendants des autres F

peut-étre un jour des femmes-députés, sera-t-il hesoin pour celles- pays, et que I'Est du Canada est capable de manufacturer il

la de s'enquérir de leurs conditions de bien-itre et de veiller aus tout ce dont le pays a besoin, ors

soins de leur petite santé? M. le maire Lavallée, au nom des concitoyens de Mont- (

réal, souhaita tout les succés i cette exposition  qui, par que

LE PASSAGE DU TRAIN.EXPOSITION A MONTREAL les voies ferrées les plus nouvelles emportait aux confins velles

i) du Dominion, la preuve éclatante du génie canadien, il sou- L

Jeudi et vendredi, 15 et 17 courant, le Train-Fxposition haita bon voyage & ce convoi lourd de richesses et d'influen- cafés

du C. P. R, composé de 10 wagons remplis de produits ma- ce qui devait répandre tout le long de la route la fiére idée tail d

nufacturés au Canada, a stationné a la gare Windsor, ¢t ce que le Canada peut se suffire & lui-méme et est capable de tées |

fut pendant ces deux jours un défilé continuel de visiteurs manufacturer tout ce dont le pays a besoin, sans recourir i [

‘ qui ne manquérent pas d'admirer la bhonne organisation de nul autre. C'est 1a une entreprise éminemment patriotique en on n

} cette exposition roulante et Vaménagement parfait de tous méme temps que suprémement utile, c’est une legon de cho- $

i 4 les artic'es exposés, ses donnée aux étrangers venus de tous les pays du globe ches

M M. le maire Lavallée inangura l'xposition en présence chercher fortune sur le sol canadien et qui se feront 'écho «"agi

| de nos principaux hommes d'affaires et des hauts fonction- ‘e cette grandiose démonstration de la puissance productive !

| i naires du Pacifique Canadien, d. notre pays. de t:

,ts pour

f 1 tous
rf
j
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LA LOI DE FERMETURE DE BONNE HEURE EST VICIEUSE DE FORME ET IMPOSSIBLE
A FAIRE RESPECTER—TEL EST L'AVIS DU MAIRE ET DES ECHEVINS

A la suite de nombreuses irrcgularites au reglement de la
fermeture de bonne heure et prejudiciables aux marchands de-
tatllants  respectucux de la o, une nombreuse delegation de
I'Association des Marchands Detaillants, composce principalement
d'epaciers, s'est rendue le lundi 13 mai courant a I'tiotel-de- Ville
pour soumettre ses doleances au maire et aux echevins,

La delégation fut regue par Son Honneur le Maire Laval-
lee et par les cchevins Prud’homme, Emard, Lariviere, Poissant,
Bastien, Turcot, Boyd, Ward, Fraser, McDonald, Blumenthal,
Deguire, Mann, Scguin, Clement, Giroux, N. Lapointe.

M. Beaudry, secrctaire de I'Association des Marchands Dé-
taillants, se faisant le porte-parole de la délégation, exposa que
la présente loi de fermeture de bonne heure n'était pas respec-
tée par tous et ce, au detriment de ceux qui s’y conformaient,

“Les épiciers licencics, dit-il, ont le droit de vendre aux heu-
res de fermeture, de meme que les pharmaciens, les marchands
de tabac et les marchands de fruits. Or les épiciers licenciés ne

vendent pas seulement des liqueurs mais aussi tout ce que com-
porte de produits le commerce d'épiceric; tout comme les restau-
rateurs ne s¢ contentent pas de servir des repas, mais font aussi
le commerce de Icgumes et autres denrées, 11 en est ainsi de tous
e marchands exemptés, Nous ne venons pas nous plaindre de la
présente loi de fermeture de bonne heure, mais nous demandons
a ce que la police en assure le respect et que tous les marchands
soient traités sur le méme pied d'égalité, sans distinction de

religion ou de nationalité.”

Trés eourtoisement et avee le souci de rendre justice aux dé-
taillants, le Maire et les Fchevins commentérent et discutérent
les termes de la loi et en arrivérent i

cette déclaration stupé-
fiante, c'est que la loi telle que ongue, (tait inapplicable dans
toute sa rigueur,

Rappelons les grandes lignes de cette loi

Section 1.—Les magasins de la Cité de Montréal seromt
fermés & sept heures du soir les mercredis et jendis de chaque
semaine durant tout le cours de 'année, & U'exception des jours

mentionnés dat. les sections 2 et 3, et les dits magasins devront
rester fermdés jusou'd cing heures du matin le lendemain.

Section 2—Les dispositions de la section 1 ne s'appliqueront
pas aux mereredis et jendis précédant les fétes suivantes, savoir:
L'Epiphanie, le Vendredi Saint, la féte du Souverain, la fite de
la Confédération, les jours d'action de grices, la Toussaint, 'lm-
maculée Conception et le jour de I'Ascension

Section 3—1Les dispositions de la section 1 ne s'appliqueront
pas non plus aux jours des deux derniéres semaines du mois de
décembre de chaque année.

Section 4—Le mot “magasin” désigne tout établissement ou
lieu ofi des marchandises son exposées on offertes en vente en
détail seulement, mais ne s'applique pas:

(a)  Aux établissement oit I'on vend du tabac ou des objets
eénéralement requis pour 'usage du tabac, tels que pipes, porte-
cigares, allumettes et autres objets de ce genre:

(h)  Aux établissements ou endroits publics oii I'on ne vend

que des journaux, gazettes, revues périodiques et papiers non-
velles illustrés;

(e) Aux hitels, anherges, estaminets, tavernes, restaurants,
cafés on Ctablissements licenciés pour le dihit ou la vente en dé-
tail des hoiscons ou liqueurs spiritucuses, alcooliques on fermen-
tées pour étre consommées sur les leux;

(d) Aux magasins de fruits ou confiseries oit I'on ne vend
an n'offre en vente aucun article d'épicerie

Section 5—Torsqu'un magasin contiendra plusieurs bran-
ches de commerce, Ia branche principale prévaudra lorsqu'il
s'agira de donner effet A la section 1 du présent réglement.

Ainsi donc, sont exceptés dans ce réglement, les marchands
de tahac, les marchands de journaux, les établissements licenciés
pour la vente de liqueurs, les magasins de fruits et confiseries,
tous commerces qui tiennent A ¢ité de leur ligne principale qui

les met & Fabri de la loi, des produits qui entrent directement
uans la domaine des epiciers, et tandis que ceux-¢1 sont obhiges
de termer leurs portes les ticreredi ef reuds,
leurs voisins pius favorisés | '
roiume Patiaires important s

les uns au proht des autres.

Quant au paragraphe 5 qui tend | cater les branches de
commerce et & en degager la branche princpale dans chague ma
gasin, comme le faisant remarquer judicicusement le Maire |
vallée, il n'est d'aucune valeur, car il est impossible a |
de se rendre compte & premiére vue de limport
rents stocks, il sert, au contraire, a egarer e
traver l'action de surveillance.

a 7 heures du sorr,
puncment lewr enlever un

ert diune o g frappe

a
a pohice
ance des ditle
Jugement et a en

La conclusion de tout ceci et qui fut celle de Son Honneur
le Maire et des Echevins, est que la loi de fermeture
heure doit étre amendée ou rappelée

Somme toute, la démarche de la déligation de
des Marchands Détaillants n'a pas aboutt & wn résultat réel e
mmédiat, mais elle a eu comme consequence appreciable la re
connaissance par la Ville méme de 1'inanité d'un tel réglement. Au
cours de la discussion il a été plusicurs fois question da
merce libre, I'échevin Prudhomme s'étant offert de soutenir dans
ce sens les doléances des Marchands Détaillants devant |
mission de Législation.

Sans nous prononcer d'une fagon absolue sur cett
tion de la méthode de commercer, nous nous dem

de bonne

I'Association

com

a Com

€ concep-
andons si ce
ne serait pas la le véritable reméde & tant de difficultés et
cette forme d'affuires ne serait pas la plus aisée et |
table. Jetons un coup d'oeil sur ce qui se passe
pa

s
a plus équi

dans les autres
et nous verrons que cette liberté du commerce est partout

en vigueur et qu'il est & déplorer de voir tant de contr
presser les gens sur le sol de la libre Ami rique

Remarquez bien que le jour on cette libe ré sera
pour la Province de Québec, cela n'empéchera pas les commer-
gants d= fermer leurs magasins quand bon leur semblera, et nous
croyons méme qu'une entente se ferait plus aisément entre
commercants d'une ville sur ce chapitre. Quant aux employés et
commis, ils pourraient obtenir & tour de rile wn on denx jours
de sortie, le soir, par semaine, ce qui les placerait dans la miéme
position que celle présente

aintes op

reconnue

les

Quoiqu'il en soit, le réglement de la fermeture de honne
heure tel qu'il est & prisent, est boiteux, il nécessiterait certes de
nombreux amendements pour répondre aux désidératas de tons,
mais dans cette question comme dans toutes, il faut eraindre
d'adonter un reméde pire que le mal et redouter de troquer son
cheval borgne contre un aveugle,

M. A. F. REVOL DONNE SA DEMISSION DE PRESI-
DENT DE LA CHAMBRE DE COM-
MERCE FRANCAISE

A une réunion de la Chambre de Commerce Frangaise
tenue le mardi 14 courant, M. C-F lomin,  consul  giéndral
de France au Canada, a donné lecture de la lettre o
sion de M. A-F, Revol, président,

Nous regrettons vivement cette décision d'un homme
qui avait su se rendre sympathique & heaucoup, et qui s'était
attiré 'estime et la considération de tout le haut commerce
canadien. M. A.-F, Revol, directeur de l'importante maison
Perrin, fut six ans secrétaire de la Chambre de Commerce
Francaise, et deux ans et demi président de la méme Cham
bre; il est membre du Board of Trade ¢t de la Chambre de
Commerce du district de Montréal,

¢ démis

C'est sur Uinitiative et avec son concours que fut publié
l'ouvrage “France-Canada”, dont les Canadiens ont apprécié

e e rr——————
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la haute portée utilitaire et instructive ¢t dont la presse
frangaise a fait le plus grand ¢loge,
Espérons que dici pen M, Revol nous prowvera qu'il n'a

pas abandonné la lutte pour les intéréts franco canadiens ¢t
aw'il réserve & cotte cause encore bien des heures e
CIOUSC activite,

s pre

LA CONVENTION ANNUELLE DU BUREAU FEDERAL DE L'ASSOCIATION
DES MARCHANDS DETAILLEURS DU CANADA

Le Bureau iédéral de I'Association des Marchands Dé-
tailleurs du Canada a tenu sa convention annuelle les lundi
et mardi, 29 et 3o avril écoulé,

Parmi les personnes présentes, citons: M. A. Weselocht,
de Berlin, Ont; L. (. Matthews, de Toronto, Ont; U, .
Cameron, de Doderich, Ont.;; M. Mayer, de Toronto, Ont.;
E. M. Trowern de Toronto, Ont; 1. ). Cine, de Quibee; W

Boivin, J. G. Watson, J. A, Beaudry, J. O. Gareau, A,
Lanicl, de Montréal, ete,

Les nouveaux officiers ¢lus pour l'année courante sont:

P. ). Coté, de Québec, président féderal,

A. Weselocht, de Berlin Ont,, 1er vice-president foderal

W. U. Boivin, de Montréal, 2¢ vicc-président fédéral,

J. A, Beaudry, de Montréal, trésorier fédéral,

E. M. Trowern, scerétaire fedéral,

J. G, Watson, auditeur fedéral,

Aprés discussion, les différentes résolutions suivantes
ont €té passées:

Résolution No 1.—Nous recommandons que les offi-
ciers exécutifs du Bureau fédiral de notre Association soient
nvités a se rendre auprés des pouvoirs du gouvernement
pour attirer leur attention sur ce fait qu'au cas ol une com-
mission serait appointée pour la revision du tarif, un des
membres de L dite commission devrait avoir une pleine
connaissance di commerce de détail

ADOPT

Résolution No 2.—Iin ce qui concerne la nécessité d'un
amendement au Code Criminel pour permettre au commer-
ce de détail de consulter et de faire des arrangements avee
le commerce de gros et avee les manufacturiers, nous re-

nouvelons notre désir de voir aboutir ce projet et soulignons
4 nouveau toute la nécessité qu'il y a, 4 obtenir ces amende-
ments du gouvernement du Dominion,

ADOPTE,

Résolution No 3. \ttendy que les maisons vendant par
catalogues o recevant  toutes leurs  commandes par  poste
augmentent dans des proportions ingui¢tantes au Canada
et qu'elles comptent sur la publication et la distribution de
leurs catalogues pour assurer leur commerce, nous jugeons
qu'il est du plus haut intérét du public < de eelui du mar-
chand qui désire commercer lovalement dinsister 4 nou
veau pour qu'une loi soit passée  tendant & considirer "
me delit criminel toute fausse annonce concernant un article,

ADOPTE,

Résolution No g4—Attendu que Vexpérience a prouvé
que la maniére la plus pratique et la plus économique de -
tribuer la marchandise aun public est par lintermédiaire de
magasins de détail convenablement tenus, que ces magasins
forment la base de tous centres commerciaux et que l'ac-
croissement et le développement de ces centres commer-
ciaux dépendent largement de 'entreprise des marchands et
de la valeur de lassortiment de leurs stocks et que tous con
tribuent & l'augmentation de la valeur des terres des villes
et villages aussi bien que des terres de fermes qui les en-
toarent, il est de notre opinion que toute pratique qui dé-
truit ce systéme de distribution agit an détriment de Uintérét
du peuple du Canada et nous demandons an gonvernement
du Canada aussi hien qu'aux Iégislatenrs des différentes pro
vinces de faire tous leurs efforts pour prévenir toute atteinte
i ce systéme et combattre tout ce qui pourrait en provoquer

la destruction, comme dg preter aide aux maisons vendant

catalogues en leur accordant des tarifs postaux infericurs
a ceoux ordinaires, obligeant ainsi tous ceux qui sont dans
le commerce et contribuent a leur part de taxe a preparer
leur propre ruine

En outre du point de yue ci-dossus, nous sunimes con-
Vaincus que quelque action précise devra dre prise par la
presente assemblée pour décider d'un plan qui préservera
le commerce de détail des villes et cités du Canada,

Nous recommandons aussi que ectte Chambre coopére
a linvestigation du Comité du Sénat, récemment nommeé
pour rechercher les causes de la diminution de la population
ruraic des municipalités

ADOPTE,

Résolution No 5.—\ttendu que les marchands détaillants
ont une connaissance de la marchandise que le public ne
saurait posséder et considérant que le public est en général
mal informé gquant a la nature réelle ot 4 la valeur de la plu-
part des marchandises offertes par catalogues, il cst de no-
tre opinion que les marchands devraient cmployer tous les
mayens en leur pouvoir pour éduquer le public sur ce f it et
i démontrer qu'il pourrait étre bien micux servi et con-
tribuer & amélioration de la communauté en dépensant son
argent dans les magasins de la ville o il réside,

ADOPTE,

Résolution No 6.— \tiendy qu'il est important pour 1'¢
dification des cités, villes ot villages des différentes provin-
ces du Dominion, qu'awtant que faire se peut, les personnes
qu assurent leur vie dans les cites, villes et villages payent
dans la mesure de leurs moyens les dépenses courantes des
dites municipalités et que dans notre pensee, cela peut étre
résoln par le fait que les consommateurs dépensent leur ar-
gent dans la ville qu'ils habitent, et, attendu que les détail-
lants qui souticnnent les munic ipalités sont contraints 4 payer
des taxes sur la propriété d'une forte imposition, nous con-
sidérons qu'il serait de tomt Justice que ceux qui font le
métier de colporteur de porte en porte, devrarent payer une
licence de commergant de passage. De plus, nous pensons
que ceux qui par le moyen de leurs catalogues et leur t
fic par poste accaparent une partic du commerce et de l'ar-
gent qui devrait revenir de droit aux détaillants de la muni-
cipalité et qu'en conséquence, ils devraic nt payer également
une licence on payer le coiit de tels services an Département
du Bureau de Poste, sans avoir l'autorisation d'employer
le personnel du Burcau de Poste et le matériel nécessaire
pour un  travail dont  Veffet est de  ditruire lo
de ceux qui payent les plus fortes taxes,
chands-détaillants

commerce
cest-ddire, les mar-

La sitnation actuclle an Canada telle que nous pouvons
I'envisager nous montre que 12,000 hurcaux de poste sont
tenus par des maitres de poste qui sont en méme temps mar-

ds-détaillants, et ces maitres de poste payent leur propre
loyer et dépensent leur temps pour une maigre redevance
qui ne répond pas & la valeur du travail exéeuté pour la ré-
ception et la distribution des milliers de tonnes de catalogues
adressés par des maisons vendant par correspondance et qui
s'assurent ainsi des profits aux frais du gouvernement, tan-
dis que les maitres de poste marchands-détaillants et les
commergants des ¢ villes et villages perdent en outre le
trafic de leurs municipalités qui leur appartient en  toute
justice,
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Nous demandons en conséquence qu'une enquéte appro-

fondic soit dirigée dans ce sens

ADOI
Résolution No 7.—Nous decidons
de larticle VI de la constitution soit amendé comme suit

le paragraphe 3o
apres les mots “cing délegués”, i la seconde ligne, ajouter
ecgalement un delegue de toute section organisee de com
merce qui n'est pa

représentée dans les cing.”
ADOPTE,
Résolution No 8.—Nous exprimons le voeu que les mem
bres du Bureau Féderal de cette Association sanctionne 1'a
mendement fait 4 la loi sur le poingonnage de l'or et de 'ar
goent

mme agrée par la section des bijoutiers de notre as

sociation qui s'est jointe en cela aux scctions similaires des
manufacturiers ¢t des marchands en gros

ADOPTE,

LE COMMERCE INTERNATIONAL
.

La valeur du ¢ international a doublé depuis guimze
ans; en 1911 elle t le total le plus dlevé qui ait jamas ot
enregistré. Le | es Statistiques du Deépartement du Co

merce et du ublie, chagque mois, les chiffres les plus

recents eond mmerce de chacun des principaux pays

du monde ime public chagque annce contient un rapport

convrant les affaires faites pendant une année complete par un

nombre encore plus grand de pays. Le nombre de ces pays men

tionn's dans som rapport mensuel est dlenviron vingt-cing ot
lans son rapport annuel, de plus de cinguante
Dans chaque cas, cependant, on peut comparer le commerce
fait par un pays quelconoue pour lequel on a des données, aved
celui fait par le meme pavs pendant la période correspondante e
mnée précedente, Une comparaison des chiffres mensuels con

vrant une certaine partie de annce 1911 indigue une angmenta

tion de 3 & 6 pour cent sur I mdante de l'annéc

périnde corre

L lente. Sioce gain figurait pour Ia partie de annde non com
prise dans le rapport, les transactions internationales se chiffre
ratent par un total de 17 hillions pour les exporations et de 18
Billions pour les importations

On voit par & qu'en 11, le commerce  international e

I'univers représente une somme approximative de 3 hillions

de dollars, contre 3o hillions en 1907, 24 hillions en 1004, 20 hil

lions en 1001 et 16'% billions en 1806, Ces chiffres forment
total des exportations et des importations de tous les pays ponr
lesquels on a des donndes Comme tons les articles exportos

d'un pays sont importés .

roun autre, on pent attribuer comme
valeur approximative aux marchandises ayvant été U'objet de e
mouvement, une somme de 17 hillions de dollars, contre 14

hillions en 1007, 1174 hillions en 1004, 025 hillions en 1001 ot 7

hillions en 1806, Les importations, quoique formées d'articles

figurant dans les exportations, sont ¢valunées 4 un chiffre hean

coup plus élevé que lorsque les mémes articles sont exportés

car dans la plupart des s om ajonte au prix de la marchandisc

les frais de transport ot antres frais, pour déterminer la va
leur de la marchandise importée. 11 en résulte que I'évaluation
des importations dans les principaux pavs, en 1011, est d'envi
ron 181 hillions de dollars, contre 16 illions en 1907, 13 hillions
ns en 1901 ¢t o hillions en 1806,

Te tablean suivant indique la valeur globale des importa

o 1ong, 11 Wil

fions et des exportations de tons les pave ponr lesquels on a pn

e procurer des statistigues

Années Importations  Exportations Total

1806 £ RRoz.oo0000 § =s160m000  $16.222.000,000
1001 10830000000 0625000000 20,161,000 (00
1004 12801000000 11,322000,000 24,1 33,000,000
1007 ‘ OO0000 1 1.241,000,000 0, 227.000.000
1010 623,000,000 16,007.000,000  33.620,000.000
1011 1R.200.000,000  17,000,000,000 200,007,000

LE DETAILLANT ACCORDE LA PREFERENCE AUX
MARCHANDISES ANNONCEES PAR LA RECLAME

Le détaillant qu s'approvisionne d'articles annonces, de
bite plus de marchandises avee un stock moins consequent
et possede un stock toujours complet en raison de la facilite
quil a & se fournir chez le marchand en gros, 11 fai plus
d'affaires et obtient de plus gros benclices, Le capital in
vesti dans son commerce lui rapporte un taux d'intérét plus
cleve.

Fout le monde est familiarisé avec les articles annoncés
par la reclame; avee cux, nulle perte de temps n'est occasion
née pour dire ou faire des comparaisons, Le prix en est fixé
d'avance. Tout est pret pour une transaction aisee et rapide

Entrez dans un nu

gasin de detail et regardez quelques
mstants ce qui s’y passe. A un comptoir, vous remarquerez
un vendeur qui s'evertue 4 persuader un client de la qualité
d'un article dont la marque de fabrigue n'est pas connue, mal-
gre ses arguments presses, il a bien peur de manquer la vente
et fait tous ses efforts pour retenir le client, Jetez les yeux
an comptoir oppose, un client entre, demande un article an
nonee par la réclame, le vendeur sempresse de le lui four
prend Pargent et va @ un autre client, tandis que le premier
pas encore reussi i offectuer la vente, Quand
des produits annonces, il ¢st rare que vous soyez

VORs tenes

ablige de faire attendre vos clients. Votre service s'effectue

wcoup plus rapidement, bien que la clientéle soit plus
conséquente, et votre magasin ne tarde pas a devenir le "ma
isin populaire” de la ville on du guartier
Voici ce que nous disait dernicrement, i ce propos, un dé
taillant, des micux cotés de la place: “Un manufacturier qui
annong

son produit a beancoup plus de chances de m'avoir
commie client, qu'un autre dont Varticle est de qualité iden
tique, mais qui ne 1'a point porté par la réclame, a la con
naissance du public, parce que je me suis renda compte par
ma propre expérience que je vends beaue

up plus rapide

ment les marchandises gui sont annoncées, I'ai plaisir 4 voir
la rapidité du service dans mon  magasin, Rares sont les
clients qui n'y trouvent pas ce qu'ils désirent, et parce que
la plupart sont satisfaits des marques qu'ils savent trouver

chez moi, ils considérent mon magasin comme une maison

vendre
wom nombre, antre chose que ce qu'ils demandent, mais 'ef-

hien moderne, Sans doute, si je voulais, je pourra
|
fet produit serait déplorable et j'aurais beaucoup de chances
pour que ces clients désappointés prennent, i leurs prochains
hesoin, le chemin d'un de mes concurrents o il serait fait
droit & leurs désirs,

Autrefois, il me vint 4 Uesprit de discuter et de contester
la véritable valeur des marchandises annoncées, mais j'en
suis revenn de cette suspicion et je suis depuis longtemps un
fidéle
fort bien d'ailleurs, je fais heaucoup plus d'argent qu'aupara-

adepte des marchandises annoncées. Je m'en trouv

vant, mon stock se renonvelle beancoup plus rapidement et
plus souvent, j'obtiens de mon marchand en gros la quantité
que je désire et je n'ai pas besoin de courir bien loin pour
cela. Je vous dirais méme que j'ai contribué indirectement a
angmenter la clientéle de mon marchand en gros en le con-
traignant a tenir des articles de marques, qui au début n'
taient demandées que par moi, et qui par la suite furent
prises en haute estime par mes concurrents qui s'en approvi-

sionnérent chez lui. Je crois d'ailleurs que beaucoup de mar-
chands en gros s'assureraient la meilleure classe du commer-
ce de détail §'ils voulaient se charger de vendre plus d'articles
annoncés par une puissante réclame. Qu

nd un marchand en
gros tient des marchandises annoncées, il voit venir & lui, en
toute confiance, les détaillants les mieux cotés de la place.

11 éloigne an contr

ire cette clientéle choisie, en offrant des
marchandises, sans marques, sans noms et dont il ne con-
nait méme pas la provenance
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LES COMMIS DE VENTE.

Les commis de vente, pour inspirer confiance, doivent
¢éviter de dire un flot de paroles inutiles qui mettent en garde
contre celui gqui les prononce. 1ls doivent exprimer les cho-
ses simplement, sans faire de grandes phrases et donner
d'une fagon juste et fidéle les raisons qui militent en faveur
des articles qu'ils ont & vendre. lls doivent aussi savoir
quand il faut s'abstenir de toute appréciation et laisser parler
d'clle-méme la marchandise. Peu de commis se rendent
compte des avantages qu'il ¥ a & savoir délier sa langue ou
la tenir, suivant les circonstances

Les commis dévoués 4 leurs maisons et fidéles i leur
travail ont une supériorité marquée sur les autres parce qu'ils
se font des amis de toutes les personnes avec lesquelles ils
traitent et les amis sont des clients plus sirs. Pour arriver
i plaire an pub heteur le commis doit agir de telle sorte
que se dégage de sa personne l'impression qu'il est digne de
confiance,

Partout, aussi bien dans la vie sociale que dans le com-
merce, on recherche les gens fiables, 3

Si vous montrez a un client une piéce de drap, ou toute
autre ma andise, et qu'il vous demande: “Est-ce qu'elle
contient bien tant de longueur?” Si vous ne vous sentez pas
certain de donner une réponse exacte et conforme a la réa-
lité, il vaut mieux, pour vous, spécifier que le dit article est
vendu i la piéce, car si vous annonciez une mesure et qu'a-
prés vérification, un manquant soit constaté, c'en serait fait
de la confiance du client vis-d-vis de vous ou de votre mai-
son.  Le secret du suceés ne consiste pas seulement i savoir
ce que l'on doit dire, mais aussi & discerner ce qu'il convient
de taire,

Il faut aussi que le commis soit patient, il ne doit pas
s'énerver, s'impatienter et laisser voir qu'il est rabattu et fa-
tigué de toutes choses et de tout le monde. 11 doit rester
froid et imnassible, réprimer son humeur et paraitre tou-
jours aimable et courtois. 11 doit éviter de faire des ré-
flexions désavantageuses sur les clients qu'il sert, d'autant
que bien souvent il souligne en eux des défauts qu'une illu-
sion aveugle lui empéche de constater en lui-méme.

Chaaue connaissance acquise ajoute a Pexpérience, Cha-
que jour, le commis doit ajouter & son savoir quelque chose
de nouvean, son observation et sa pensée doivent étre tou-
jours en ¢veil, I'étude des clients doit étre une ample source
d'enseignement o il doit puiser largement. 11 doit passer
son stock en revue, souvent et avec soin et avoir le désir
d'apprendre tout ce qui concerne les marchandises qu'il est
appelé a vendre.

Le commis intelligent doit éviter de s'engager dans une
discussion interminable avee un client, il doit se tenir sur
une certaine réserve et discuter le moins possible avec la
pratique. Que peut-il advenir de bon pour une maison, d'une
discussion survenue entre un client et un consommateur, I'un
gesticulant d'un coté du comptoir et I'autre accumulant des
arguments de l'autre coté.  Rien de bon, assurément. Et
c'est 14 qu'il est utile que le commis maitrise ses nerfs et
impose silence @ son emportement, quelle que puisse étre
I'attitude provoquante du client.

Il nous vient en mémoire a ce propos une réponse typi-
que faite par un distributeur de billets 4 une cliente intem-
pestive.  Cette derniére était entrée dans la gare une heure
avant le départ du train, et le guichet étant fermé elle mani-
festait par des gestes brusques d'impatience I'état d'énerve-
ment dans lequel cette attente la plongeait. Aprés une demie
heure le guichet s'ouvre enfin! Et la femme de s'adresser i
I'agent d'une voix courroucée et de lui dire: “C'est honteux
de faire attendre les gens de la sorte, voici plus d'une demie
heure que je suis ici, que pensez-vous de cette fagon de
faire?” FEt le malicieux agent de répondre flegmatiquement:
“Cela n'est rien, madame, moi, j'attends de ce coté du gui-.
chet depuis dix ans.”

LES COLIS-POSTAUX FRANCO-CANADIENS

Un service direct de colis postaux entre le Canada et la
France, d'une part, et entre le Canada, I'Algérie et la Corse, via
France, d'autre part, a ete établi et mis en vigueur a partir du
1er mai. Ce service fonctionnera parallélement a celui qui existe
déja par voie d'Angleterre

Les colis-postaux directs du Canada seront regus 4 Mont-
réal pendant la saison d'été, et & Montréal et Halifax pendant
I'hiver; ils seront expédiés par les steamers de la ligne Allan se
rendant directement au Hayre

Les taux d'envoi des colis-postaux expédics directement du
Canada en France, sont les suivants:

KB 0 s obvacadl sbiun b3 <o +o I8cents
L MO . % *
3 o *8 SW KD A A A e e wows B ™
F WG s e an b s v ok as DB *
_ Mgt gl Sl ) 5435wk oon B *
g * 66
8 * "
gy " voasae BE ™
BE 5 e s en ey, wana i 5h g e s @S

Pour chaque colis postal @ destination de I'Algérie ou de la
Corse, il sera percu 10 cents en plus, qui devront étre payés par
l'expéditeur.

Les réglements concernant 'emballage, les déclarations & la
douane, les articles prohibés, ete., sont les mémes que pour les
colis expédids par voie d'Angleterre

—————
LE COMMERCE DES DETAILLANTS

Un rapide coup d'oeil jeté aux vitrines prouve que les mar-
chands ont hate de liquider leurs stocks de costumes de prin-
temps. Ils font de légéres réductions qui lear permettront de
s'en débarrasser et ils font bien

Somme toute, le printemps s'est fait attendre plus que de
coutume cette année, et les conditions climatériques ont ¢été peu
satisfaisantes pour les affaires du détaillant; les vétements de
printemps sont restés en magasins en quantités plus considéra-
bles que si le temps  avait éé plus clément, et les marchands
agissent sagement en faisant quelque sacrifice sur leurs prix, car
ceux qu'ils obtiennent actuellement sont meilleurs a4 coup
siir que ceux qu'ils auront du mal a avoir dans quelques semai-
nes. Une légére diminution provooue un regain d'affaires et beau-
coup de détaillants ont procédé de cette fagon avec succés

Les vétements offerts de la sorte ne comprennent aucun
des costumes destinés an port de I'été. T1s constituent en grande
partie le solde des achats faits de honne heure dans la saison,
et dont la vente ne fut pas aussi active qu'on pouvait 'espérer.
Ce sont particuliérement des serges, des whipcords et des mé-
langes de coloris somhbres

—_——
UN CONSEIL

Les premiers beaux jours attirent nombre de prome-
neurs le soir dans les rues de la ville, c'est le moment de
profiter de cette affluence qui passe devant vos magasins ot
de rendre vos vitrines attractives.

Gardez-vous, sous prétexte d'économie, de priver vos
magasins de lumiére aux heures de fermeture; ingéniez-vous
au contraire a utiliser tous les moyens que l'électricité met
4 votre disposition et aménagez dans vos devantures des
sources de lumiére artificiclle susceptibles de répandre sur
vos articles exposés un éclat qui en rehaussera l'aspect et
fera remarquer votre magasin,
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style princesse qui s f

distingue du modéle courant par une nouvelle attache Fn Gracieux modeéle de robe de toile i
pire spécialement approprice pour le port avee corset T T l?'
te bas si appréciés actuellement montrant I'cffet de dessus de jupe ot de garnitures de dentel ;"g
Lette combinaison attire singuli¢ rement 'attention et les macramé, deux points actuellement on fas ot cintur |24
misquelle est pratique, gracicuse et conforme  aux  données militaire sur le cote gauche; finis de frang: 1 ;
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TISSUS ET NOUVEAUTES

A TRAVERS LA MODE

LES TENDANCES DANS L'HABILLEMENT

Les affaires en poue e pring |
‘ hee par e ndition 1of Y . \ !
esperer que ces conditions vont oh ' " ' . ;
uricr t détaillant Nt pouveir se rane ' e Tesues ) ‘
\ proprement ler, il 4 | ) ! " : ‘ e
none e ]
Ments pour 1 d'ete o ‘
ton, lingerie, ete. tric m . g
| |
FICNCe prasse n ¢ " :
nes pertes gue niect | | 1 '
N l¢ Tt o m Iant rdr
| pre tte de o rooe printes " tera a « \ 1 1
ut dire u de stock fig ' W . ’ n ca
Parmi les quelgues I it nidan e
e le printemps, on peut citer I A nousselin
es foulards serges ot antres varictes de Cus
furent lancées pour le commerce populaire of sont offert
dntenant & des prix excessivement avantase
Les acheteurs trouveront une extraordinaire Naran
dessins dans les marchandises strictement ¢t ot o
La lingerie, le ¢, la soie de Chine, la le o
¢ ocoton, les toiles et fantaisies de tom constituent
points marquants de la non vison, T vs tissiis sont
nicctionnés sur une si vaste échelle que tont achet
peut s'en approvisionner rapidement. Tous ces fissts seront
endus largement d'ici pen, car la 1w odes robes lava
est plus grande que jamais ¢t 'on peut sattendre 4 e
ne grosse consommation pendant | prochain Uson

LA VENTE DE BLANC SERA UN FAIT CARACTERIS-
TIQUE DE LA SAISON D'ETE

Beaucoup de nouveautés de cet ordre sont montrée

es. = Nou-
velle combinaison empire.~Knickerbockers modifiés.

es ventes de blane sont e " ¢ el re 1

mditions de temps défavorahbl
conp de la faveur marqudé qur se manifeste 4 leur endy
La coutume

fatre des ¢talage

est plus en vogue que jamais et donne généralement ('
cllents résultats

Les nouveautés sont i 'ordre du jour, D¢ nouyvea ¢
fets d'ornements sont partout en vidence  of rendent 1y

coup de vétements comme on dit: “irrésistiblos

Les effets minces of les arrangemoents e
plates continuent 3 prédominer

|

L grande widance  de
dentelles employées est un fait marquant qu'il est I i
noter,

Le Cluny est particulicrement ehoisi suivi de prés pa
|

le Vals, les variétés allemandes étant  spécialement hien 1o

présentées
Les combinaisons de dentelles et de garnitures de by

derics apparaissent dans heanconp de modéles, of Joe ver,

ments ornés senlement de broderic forment 1a plus mining

partie des hahillements
La combinaison Empire est un nouvean style bi n

et quioa joui @ oson apparition 4 New-) rh

"une rii
1

¢ faveur. (C'est en quelque sorte un
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12 TISSUS ET NOUVEAUTES
LES SOIES ET LES TISSUS PELUCHEUX

Tard dans le printemps, les affaires ont atteint un volume
important, Nature de la demande

Il a été fait b p de r d'ordres pour fou-
lards de Jouy de belle qualité, Les radiums imprimés
sont appréciés, On espére que pour l'automne et I'hiver,
les satins charmeuse tiendront la téte et que les messali-
nes de haute classe ne feront qu'accentuer leur vogue
présente. On a bonne idée de l'avenir des crépes. Les
peluches auront leur part de la demande et I'on s'attend
4 une grosse consommation de velours de soie et velours
a cotes
La premicre quinzaine de mai, ordinairement, voit la fin des

grosses ventes pour le printerips. Vers cette date, genéralement,

les acheteurs esperent obtenir les fantaisies de printemps en las-
ges quantités,  des prix redoits,

La nouvelle maniere de procéder des manufacturiers, en li-
mitant leurs productions, a enrayeé cette vente au rabg
s'est fait ces jours derniers une somme assez importante o
faires de printemps & des prix normaux, les ventes d roduction
¢tant 'exception

La production de printemps s'est éconlée de fagon satisfai-
sante et les conditions du marché ont éé aussi honnes qu'on
pouvait l'espérer

La demande pour taffetas glacé camclion est encore assez
abondante pour
ciaux ont é@¢ ddja commanddés pour la fin de 1'é
cement de V'automne,

fin de la saison de printemps. Des coloris spé-

¢ et le commen-

Nouveaux ordres pour dessins de Jouy

Les marchands de gros de spécialités ont enregistrés de
nombreux renouvellements d'ordres pour foulards de Jouy de
belle qualité. Les marchands de ddtail ont cgalement eu un large
debit sur cette sorte.

Les producteurs de foulards de haute classe qui renouvellent
leurs lignes a mesore qu’ son, rapportent que les
nouveaux foulards offerts promettent d'étre bien accueillis

Les radiums imprimés, classés par heaucoup comme foulards,
1ot également bien en dessins de Jouy, et les plus gros distribu-
teurs ont comme nous la conviction qu'ils verront leur vogue se

ance la s

continver au fort de la saison d°ét¢ et en seront méme les favoris
Le fait que les impressions Pompadour ont été acceptées par
les autorités de la mode pour 'automne et Phiver 4 venir,
Titera et aidera les ventes d'impressions de Jouy pendant I'arriére
on d'été.
11 est reconnu que les tissages de couleur se combinent hien
avee les tissus unis pour I'établissement de costumes de haut
style, spéeialement pour adaptation de la forme panier

Pour l'automne et 'hiver

Les types de tissus qui seront en faveur pour automne o
I'hiver prochains, se dessinent graduellement, et tout laisse
entendre que les provisions générales seromt rencontrées

Le satin ¢ en premiére ligne. Les importa-
teurs aussi bien que les fabricants, en ont la certitude.

Le satin charmeuse oceupant la premiére place, les acheteurs
s'attendent & une continuation de la demande remarquablement
forte en ce moment pour les messalines de belle qualité, speé-
cialement celles dans une large gamme de couleurs, et avec un
fini qui ressemble heaucoup & un satin de prix

Les crépes de satin atteindront selon toute évidence, Ta haute
on qu'on leur prédit.

Non seulement les ventes de satin ont été plus conséquentes
qu'espérées chez les grands faiseurs, au commencement de ce
printemps, mais on considére les satins comme favoris certains
de la prochaine saison. '

meuse viend

posi

Les costumes de soie

Les fournisseurs de la belle clientele ayant accepté les cos-
tumes de soie pour e port du printemps et de 1'été, les soieries
en goneral ctant en particulicre faveur, on peat dire dés main-
tenant que les costumes de soie confectionnes dans des styles
nouveaux auront encore les honneurs de automne et du début
de I'hiver.

Nous pensons que le tissage nomveau sera du genre du
cotelé Bayadére qui est plutot large, plat ot légérement broché de
lils en effets croiscs.

Les gravures des modeles de printemps regues récemment
de Paris, montrent les Bayadére coteles confectionnés en com-
binaisons d'effets verticaux et horizontaux, les premiers pour la
veste et les seconds pour la jupe

Les peluches seront en bonne demande

Les peluches famtaisie, pour robes et chapeaux, sont trés
prisées des marchands qui placent leurs ordres de bonne heure
dans la saison. 11 est maintenant certain qu'elles seront employée
comme accessoire de chapeaux et pour tous besoins de garnitures
on genéral,

En coloris approprics, les peluches de fantaisie se rencontre-
ront largement en garnitures de robes de dehors, e plus spéciale-
ment pour le port des enfants

Les tissus velus sont dans une excellente position

Les fabricants de velours ont pris heaucoup d'ordre d'avan-

ce. Les velours @ longs poils sont les plus demandés et les
grandes ou petites largeurs sont en égale faveur

On s'est prépard sericusement en vue d'une grosse distribu-
tion de velours @ eOtes (velveteens), et ce, avec juste raison,
croyons-nous, car on se rappelle que 'an dernier le velours fit
défaut assez tot dans la saison et heaucoup de maisons durent, de
ce fait, supprimer quelques-uns de leurs plus gracienx modéles
Nul doute que ces dispositions prises 3
ronndes de sucees et que la distribution se fasse de fagon profi
table

La réduction forcée de la production, die aux gréves récen
tes en Angleterre et en Amérique dans les centres de fah=ica
tion des velours, donne & penser que les stocks somt 4 un faible
niveau, juste suffisant pour assurer la consommation et qu'en
conséquence les prix se tiendront fermes, tont an moins a 'on-
verture de la saison

i l'avance ne soient con-

Les imitations de fourrures

Les imitaions de fourrures sont appelées a une vogue certai
ne. Les tissages serrés du genre de Pastrakhan promettent d'étre
en faveur d- s les belles qualités

DEUX TYPES DE CORSAGES

Corsage en foulard imprimé, Devant ¢t manche en fou-
lard uni. Col en linon hordé de foulard et d'Irlande. Volants
des manches en linon plissé ourlés d'un petit velours mau-
ve. Ceinture en velours mauve,

Corsage en mousscline de soie avec bandes et poignets
en mousscline imprimée. Col en satin ourlé de soic; houtons
en tissus, Guimpe en tulle,

rope
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TISSUS ET NOUVEAUTES

LES TISSUS

¢ distribution

LAINES ET WORSTEDS

uni 1 deux n wont une lar

On L e nne demande de whipeords
Pour 'automne et I'hiver

wee rayures de poils

nt d'une

I rdés Bedford gagnen
Les tissages et dessins qui auront la meilleure faveur pendant bonne popularité pendant tout rochaine ison, Les fond
la saison prochaine wbios o o g P
Les serges unies et les serges deux-tons ainsi que les whip- oy
cords auront une large distribution. — Les cordés Bed
ford gagnent en faveur

— Les tissus de douces laines
seront parmi les nouveautés. — Les prix continuent a
etre fermes

1013 ont ¢te pri

Beancoup d'importateur

iharquent

sent pour 'Eu

rope afin de noter les tend aux  réunions  de

s style

me de Paris all

mirses de fa Grimde Sen it du Grand-Steeple
tGrand-Prix de Paris, Cest & ces fétes mondaines que se lar
entles mouveantes gu marqueront la saison et que les nouvel
idées sont présentées an public

En ginéral les ordres davance pour automne of hi
' T nt et tres histarsants

Quant aux affaires de printemps, elles furent de Appointan
1 1 fabricants qui avaient confectionné pour leur stock des
rticles écossais n'ont pas obtenu la répetition d'ordres qu'ils at

tendatent. Ceet s'est manifest particulicrement chez les gros
micctionneurs qui sont  en matiére  d'étofies  d'importants
gents de distribution

Les voyageurs qui avaient commencd leur tournde tros ot
lims Ta saison dans Uespoir de recueillir de

nouveanx  ordres
wur articles de printer

et i

durent se contenter

de prendre  des

manteaux et rohes

mmandes st

r échantil

ons d'étoffes pour
pour automne et hiver

Les worsteds gagnent en position,

Les fabricants de worsted ont cependant  enregistré  du

teux depuis le commencement de 1'annde
Les tissus de serges furent pris en confiance pour port des

nfants et jeunes filles et pour toutes confections; le
1

meme de
ré de faveur fut marqué pour

es whipcords unis et deux tons

pour le port du printemps
Les fabriques de worsted firent de bonnes affaires dans les

tissages ci-devant nommeés
Ce large mouvement en faveur des serges unies ot des whip

cords pour le printemps entraing naturellement 'abandon  par
tiel des articles de robes de

fantaisie qui de  ce  fait
u'unc

n'curent
attention comparativement limitée

Cet état de choses a enclin les marchands & retarder leurs

ordres pour I'automne et Thiver et ils différe ront leurs ordres le
plus possible pour ne les remettre

qu'aun dernier moment

=

Les lainages.

Ces mémes conditions mentionnées plus haut sont

. ; — f
geéndra
Pour les lainages, il y a deux catégories de

Jupe séparée b
fabricants : Les

ot X | s les ges  avant | 1 1 uy o
her, le

urs

Imi et les combinaisons de couleurs des tissus de hauts
prix; les autres se sont fait un véritable suecés dans la produg
tiens des nouveautés en  lain

pourvoient

premiere place parmi les nouveautcs

s, Les  confectionnenrs qui
au commerce des détaillants ont fait
affaires en lainages de nouveautés pour

Non seulement ils seront choisis pour jaquettes de
d'assez honnes €t pour
vetements de dehors

costumes

longs vitements extérieurs, mais ils seront  aussi  em

ployés sous forme de garnitures e

vetements faits  de  tissus
unis

Les achats siirs pour 'automne, Les trés doux tissus d'hiver du genre e
promettent bien surtout en mélanges discrets
Avec la tendance qu'il v a & éviter les changements complets Les effets de

la peau de souris

velours sans couture seront  de
on peut dés maintenant prévoir quels seront les

veautés,
bes qui se vendront bien pendant I'hiver et '

automne & venir. Ce qui marque bien la vogue ces rayures & Paris est le rap-
A

hautes noun
tissus pour ro
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LES VOILAGES

Il a été fait un bon volume d'affaires en voiles Shetland et
dans ceux blancs avec un tout petit fil noir soulignant
les principaux dessins. Dans les voilages noirs, les
effets d'ombre sont les plus en demande; quelques-
uns d'entre eux sont faits avec mailles Tuxedo

Les rupports obtenus sur wlitions de ilages son
1 tisfaisant
La faveur wile " wissent les nowveantes de voile
S I e rie ancun caractere de Hochissement. La plupart
« Faires de printemps ont éé faites en nowventes de o
enr
En omtre de limes unis, les effets Blane et noir, les maill
Ilanche eo les matifs principanx dessinés en noir ont olteny
njoli su La demande pour ces deux sortes de voilage
W 1w e wmnfacturiers, tout en faisant tr
er 1 hing 1 reet reivemt tHement a el
or leurs livrai o e
Oma fait o weil egalement & quelyues Shetland de con
i char w toansst de nuance chatr e e comtour du des
i noir. Mai forte tendance est aux effets Wlancs ot anx
ne et moar. Ces dermers sont pris & un certain - degr
es muilles réguhicr Fuxed

Bonne vente de dentelles blanches pour voilages

( csoon dente nel « nt vendues ex
\ ot 1 ¢ penser gue cette favenr, loim e
nninuer, n 1 Vangmenter ns e K portion
1 iles hilay Shetland, du genre des modeles de lourds
ins arrcguliers présentant de  larges ouvertures, ou sous
nre e telles que simples on doubles hexagones, en

urdes trames endent de fagon courante. Ces voiles sont

rdinairement fimis d'une bordure de broderie de Tantaisic
Les mailles noires sont en faveur

|RAT] ‘ il

es nuirs, les préférences vont aux dessins

hre. Quelgques-uns des plus gracieux d'entre eux ont leur

motifs en all

ver roulant, dessinés d'un fil « mrde soie
Parmi les fournitures les plus en demande pour lages
noirs, on pent noter les hexagones unis et les nets russes, en
« imples ot 1 ‘e
Pour 1o mmerce ennemi des idées avancées, les Tuxedo
ints i jonissent d'un haut degré de faveur
On pent en dire antant des nouveant's de points de chenill

NOUVEAUTES

15
. il ! (
Fouiis o ' )
T !
Les voiles de chiffon

' it

hiffon o les fort | -
mtes, Les vl le chiffon ' v wroenair

Petice ntoen g v . wa
unu ot on ettn b | ' U wl '
es mailles o erte nt éé pri el I ‘ rte
mhirce

Blazer tricoté
avee col & encoche et poches rapport
LES MANTEAUX COURTS
Les manteaux courts semblables & des vestons comme

celui de Pillustration ci-dessus sont appelés & jouir d'une
hoanne vogue pendant Ta saison d'été, Clest le vétement réve
pour les sports, Son aspeet négligé n'est pas sans disting
tom et est empreint d'un petit chic particulier, 11 donne une

allure juvenile qui est loin d'étre déplaisante
Il sera trés apprécié a la campagne ol les soirées sont

fraiches et ol il est hon de se précantionner pour une pro

menade nocturne ot une partie de batean, d'un

vetement e u
lourd et peu embarrassant, Nous prédison

L ce ogenre mas
culin, mais gracienx cependant, dans < simplicité, un joli

sHeces




16 TISSFUS ET NOUVEAUTES

FAITES DE CETTE ROBE VOTRE
PRINCIPAL ARTICLE DE VENTE.

Cette robe élégante, en soie Messaline, du  Dernier
Genre pour I'Automne, est faite dans toutes les nuan-
ces unies : le corsoge est fini par un peplum ; une
che de soie entoure 1' npiccement et les manchettes

et une double rang descend an centre de la japn

$13.75 chaque

:\'n\\u\.lgwuh sont maintenant en route avee un

assortiment complet pour 'antomne

R. D. FAIRBAIRN CO.

LIMITED
107 rue SIMCOE,
TORONTO.
BUREAUX - SUCCURSALES : idér
MONTREAL. WINNIPEG,
VANCOUVER,

Président : Rhys D. Fairbairn "‘v' n
Vice-Présidents : F. J. Knight,
W. C. Cliff. :“‘ ”\
poin
i
tic

F 1451 $13 75




TISSUS ET NOUVEAUTES

LES DENTELLES

LA DENTELLE EST EN FORTE DEMANDE.

Le ratiné et le macramé continuent a se vendre considérable-
ment, — Le Venise est en bonne demande. — Le Cluny
est trés apprécié et on espére voir sa vogue persister
tout I'été, — L'attention portée aux dentelles d'ombre,
en blanc et dans les nouvelles teintes beurre, est ex-
cellente.

La demande pour la dentelle continue a etre tres active, En
Fespece, elle concerne tomtes les dentelles gui tronvent acheteurs
cgalement bien jusqua un certain degre alors que d'autres pro
voguent un courant daffaires merveillenx et vormtablement sur
prenant

On entend de La vogue de la dentelle est fa

utes parts
buleuse, jamats on n'a eu une anssi honne annce”, et les indica
tions de styles aussi bien en Amérique qu'a Paris  laissent  en

trevoir Lo continuation de cette v sans precedente

Pour les dessous, pour les robes, jupes, corsages, articles
de con, les dentelles sont employies plus que toute autre garni
ture ¢t l'on en remarque des quantités sur les chapeanx parti
culicrement sur les modeles habilles

Les ratines et les macramés sont en téte.

La demande pour les ratines continue a4 se mamfester de fa
con surprenante et les ordres qui arrivent de tous les points du
pays prowvent que cette popularité ne se limite pas senlement @
une ville ou 4 wne provinee

Ce genre de dentelle est largement employé pour  cols  de

manteaux tuniques, pour robes de sole of meme pour robes  de
lingerie. Les bandes de ratine se volent partout aussi bien  on
Ilane qu'en dern

Les diffiremtes variétés de macramé  continuent a disputer
la premicre place aux ratines dans la faveur populaire. Actuelle

ment leur demande est cgalement géndrale ef étendu
Belle position du Venise,

Une autre dentelle de la variét¢ Planen qui tient un rang
enviable a un degré surprenant est le Venise

Les allovers de Venise sont spécialoment en forte  position
dans les hgnes a prix populaires et un gros  volume  daffaires
continue & etre enrogistre sons forme de handes

Les garnitures de houles en étroit Venise sont en forte de
mande ponr emploi sur robes de lingerie et pour articles de con

Récemment les points Van Dyke ont gagné une faveur con
idérable

Les dentelles de Cluny, spécialement les variétés  en  toile,
conservent aisément leur situation prédominente et les  indica
tions prosentes permettent de bien angorer Ce lear faveur soutenuc
pendant tout le cours de 'cté. Les bandes sont la forme de den
telle qui se vend le plus couramment. On en emploie non senle
ment de grosses quantités sur robes et corsages, mais aussi hien
sur jupons en monsseling

La vogue pour les garnitures de Cluny sur sous-vétements
en mousseline a ¢té si considdrable cette saison que les dentelles
de Val et autres
point relégnées a larriére plan

ciennes favorites ont ¢1¢é jusou'a un certain

Le Cluny ne dément pas sa renommde en tours de con, par
ticulicrement en lignes de prix moyens et articles de luxe

Les ventes excellentes consignées sur le Cluny véritable et
cur Jes handes de vrai filet constituent un record

Les filets dans les qualités meillenr marché se vendent assez
bien principalement pux confectionneurs de robes d'été

Les dentelles d'ombre sont en faveur croissante.

Liattemtion portée anx dentelles d'ombre et & celles d'un ca

ractere similaire s'est doveloppé d'une  fagon  trés  prononees
Quelgues manufacturiers n'hesitemt pas d@ predive gu'svee la v
miae de la saison d'ete elles remplaceront on grande  partie  les
vatines et les macrames qui jouissent actucllement d'une vogin

surprenante

Beaveonp de dessins pomvcans of attrayants ont éte ajou
tés aux lignes doja trés ctondues et toutes les largeurs  jusqu'a
;pouces se vendent de fagon remarquahle

Les rapports requs de Paris mentionnent la préférence mar
quée pour les dentelles d'ombire sur robes, tours de con et cha
poaux, On a fort admire un jaliot de tres fine dentelle d'ombire

ereme descendant du eotd de s

jusquii la partic inferica

re du corsage sur le devamt et se continuant sur la jupe le long

le Towverture du edtd, presque jusou’an genon

Un autre article de nouveans fait de dentelle domlre est
un voile desting a Ctre porté avee costumes habillés

Quelques wodeles particulicrement  attrayants  en  teintes
cremes sont montres actuellement, les extrémités étant terminées
en glands de perles

Les plissés, fichus, jahots, ete, de dentelles d'ombre conti
nuent & se vendre en grosses quantitcs.

Dans les chapeanx, les dentelles  d'ombre  sont  largement
utilisées en petites choses plissées formant bords et rosettes de
fantaisie ou ormements de forme tuyantdc

Les blancs demenrent en forte ¢vidence, mais les nouvelles
teintes heurre gagnent du chemin surtout dans les lignes
prix

hant

Une nouveauté a succés,

Dans les lignes extra-exclusives, Ta dentelle de la saison est
celle dite “Misella™. Cette nouveauté a conguis  Paris rapide
ment et gagnera sans nul doute possible et sans tarder 1a faveur
des autres pays. Cette nouvelle dentelle  appartient & 1a famille
de la dentelle Bohémienne et se distingue par une lourde tresse
on ruban de fil autour de laguelle Ta trame du fond  en lourde
toile est travaillée dans un dessin ouvert

De jolies handes de cette dentelle sont fréquemment notées
sur robes ultra fashionables

QUELQUES GENRES DE BLOUSES

Blouse en tulle ¢t Malines. Ceinture drapée o1 e Ro
bespierre en taffetas émerande, Fichu en linon hordé Malines

¥ -
.

Blouse en tulle plissé; col de Malines ainsi que les vo
lants des manches. Ceinture nocuds et lisérés en taffetas

Blouse en voile imprimeé. Col et lisérés de satin rouge
bordes de galon hrodé, Volants de mousseline ourlés @ jour

. .
.
Blonse en foulard Kaki quadrillé, Col et poignets ling
rie a motifs d'Irlande. Rabat lingerie ourlé 4 jour
.o

Blouse en linon plissé garnie valenciennes avee revers
en Malines, Guimpe en tulle avee jours. Cravate en velours,
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LES CHAPEAUX

On espére une bonne demande pour les garnitures de fleurs.
Les chapeaux pour la campagne sont trés en vogue

La popularité espérée pour les garnitures de fleurs s'élabore
petit & petit. Les brindilles de roses constituent une nou-
veauté trés appréciée. Le vautour blanc, les ailcs
blanches t les fantaisics d'autruche blanche
continuent a se vendre largement

Quelle st exactement la caracteristique de la mode en cha
praux, cctte sason, est une question a laguelle 1 est malaisé de
faire une roponse rigoureuse d cause du changement continuel
qui sopere, tant dans les formes que dans les garnitures

11y a guelyues jours, une modiste nous declarait ) w rar
ment vu ane sason semblable, & peme une chose est-elle consa
crée par le gout populaire, qu'elle disparait et semble morte a
Jamans, et @ peine vient-clle de disparaitre gu'elle renait 4 nou
vean plus en faveur que précédemment

Le temps n'est franchement pas tavorable au d veloppement
des affaires dans ce sens et elles se meuvent lentement. Les ma
gasins de detail fom

it ce quils peavent pour stimuler les
ventes, mais le volume d'affaires futes, méme en styles garnis
de plumes est bien au-dessous des provisions; quant @ la de
mande pour numero garnis de fleurs, elle est des plus restreintes

Un vendenr d'un important magasin de la ville, nous disait
dermerement Comment voulez-vous qu'on effectue de grosses
ventes? Un jour il fait bean et chaud et les clientes affluent 4
notre n

asin, puis pendant 3 ou 4 jours, il pleut ou il fait wn
temps froid et maussade et pen de clientes franchissent le seuil
ne notre porte. Dans de telles conditions, il est difficile de faire
une honne saison de printemps, il faudrait que le temps se met
te de la partie ¢t nous donne une aide indispensable.”

En depit de cet état de choses pen encourageant, les esprits
n'en demeurent pas moins optimistes et heancoup de confections
somt preparces pour styles de mi-cté qui seromt & coup siir en

fortes demandes quand le hean emps nous sera venu
Les fleurs accusent une amélioration

Bien que les garnitares de fleurs n'aienmt pas atteint 1a

place predominante & laquelle on pensait généralement les voir

lever, on ne perd pas tout espoir de les voir conquerir ce rang

et I'on s'attend & une avgmentation rapide de la demande anssi
1ot que les beaux jours feront leur apparition
Dans toutes les récentes importations, les chapeaux de paille

d'Ttalie, garnis de fleurs, prédominent. En addition aux garnitn

res de fleurs, les dentelles, particuliérement de 1a variété d'om

bre, s'emploient abondamment, et des petits noends ¢légants et

des appliqués de rubans, surtout de fantaisie, de cordés ot styles
hordés de picot, en largeurs étroites, sont en considérable évi
denee

Une nouveauté florale qui fait 'admiration de tous et attire
grandement Pattention est celle dite: “brindilles de roses”. Elle
se compose d'une Tourde tige de 10 ponces de long garnie de pe
tites grappes de houtons, i intervalle, grossissants, et parsemdes
ici et 1a de peites fenilles & peine ouvertes, Ces hrindilles se

ont
en nuances varices, mais les riches teintes d'oeillet sont de beau
coup celles préférdes

Un modéle de Milan, noir plat, noté récemment, avec le
hord supérieur en crépe de Chine Banc, était garni de plusicurs
de ces brindilles placées autour de 1a calotte, & mi-chemin, entre
le bord et la passe, se reconvrant 'une I'antre légérement

Parmi les fleurs,

s roses de juin, les beautés d'Amérique,
les lilas, les bluets, les glycines et les pensces, sont les favorites
du moment

La demande des vautours blancs

lwmes (e ut

W m ey elgie temps en

pleime vogue, de meme que les armement plumes hlanches on

goneral, Les manuiacturiers nou wn me excellonte e

mande dans ces sortes, On rem

whijn ments e
plumes Wlanches, specialement ons i vends ] tifs s
te blanche @ la base
Des atles Blanches ¢t tendos umes blinches pour
ploi comme bords de passe et rebord nenuent i se vendre on
gquantité. Les fantaisies  autruche, hordints, o demenrent en

bonne position

Elégante chemisette de satin blanc

montrant un nouvean fini au con, 'étroit col plat ¢

vant de la chemisctte en forme de V. Cette ouverture est

comblée avee de

s de chiffon conlenr ehair, Cha

peau tailleur de Mitan brun avee original raban de fantaisi

UNE NOUVEAUTE EN CHAPEAU

Une nouveauté trés jolic consiste a garnir le dess

des chapeaux; cela est charmant an possible! La Prasse

enticrement garnie, soit de ruches, soit de hounillonnes
mousseline trés flous, retonus par

¢ minuscules guirlandes
de roses, de muguet, on de myosotis, e tont trés leger, la
visage ainsi encadré prend une extréme douceur, done, o
dessous du chapean cst trés travaillé ot e dessus reste sans
auncune garniture, ou presque rien, un simple lien de velonrs
noir suffit

Les fleurs ne garnissent pour ainsi dire que les grands
chapeaux, soit disposées en couronne, soit en piquet e
enlevé, Les formes souples, genre capeling accompagnent i
ravir les toilettes d'été; une simple grosse rose

pigquée sur
le €6té et un ruban de velours noir formant bride tombant
derriére en feront une bien jolie coiffure
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B=Un tres joli corsage
ine batiste, Eme
t de dentelle

e de

BLOUSES POUR LES VENTES DE L’ETE | 1

Parfaites d'aspect et de styles dernier genre, elles répondent l |
exactement aux désirs de vos clientes. I " i
-
NOUS SOMMES PRETS A FAIRE -
TOUS ENVOIS i
| -
J{ W. R. BROCK COMPANY (Limited) “
}51 MONTREAL, il
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RE-ASSORTIMEN'T

Augmentez vos ventes en ayant les marchandises requises pour satisfaire aux demandes,
Nous pouvons vous étre utile it cet effet —Nous avons en magasin les lignes qui seront le plus

en demande durant la saison d'ét¢é, qui est maintenant arvivie, — ot nous pouvens vous fournir les articley

suivants
ETOFFES A ROBES LAWNS CARRES DE TAPIS
MOUSSELINES LENOS BLOUSES
SOIES GALATEA COUVRE-PIEDS
SATIN . OXFORDS SOUS-VETEMENTS
TOILES COUTILS BAS
TWEEDS DEMIUS CHAUSSETTES
SERGES PRELARTS CHEMISES
DOUBLURES LINOLEUM FAUX-COLS
VELOURS TOILES CIREES CRAVATES
MOHAIRS RIDEAUX GANTS
COTONNADES PORTIERES IMPERMEABLES
INDIENNES DAMAS SALOPETTES
GINGHAMS RUGS ETC, ETC,, ETC.

Notre département de  Binbeloterie contient quantite de LIGNES SPECIALES A DES
PRIX SPECIAUX,

RUBANS, DENTELLES BRODERIES, JABOTS, PARURES DE BLOUSES, COLS MARINS, CARNITURES
DE ROBES, SACS A MAINS, ETC., ETC. EN CRANDE VARIETE.

Articles de Tablette choix insurpassable.

Donnez-nous l'oceasion de vous prouver nos avances, La Maison oit vous trouverez ce dont

vous avez besoin, est san aucun doute la Maison

ALPHONSE RACINE & CIE,
NEGOCIANTS & FABRICANTS,

MONTREAL.

|

de

ler
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C'EST MAINTENANT EMOMENT
de compléter vos achats en prévision du commerce d'automne.
NE DIFFEREZ PAS PLUS
LONGTEMPS

Votre commerce exige que vous ne soyez pas le dernier,  N'attendez pas que les meil
leures Valeurs soient toutes vendues,

Nouveautés dans toutes les lignes.
Flanellettes : — VELOURS, DURBAR, MELTON, CEYLAN,
EMPIRE TWILL, ARCTIC FLEECED. ‘
Pour Robes d’Intérieur et Kimonos ‘

PATRONS FLEURIS, BARRES, A BORDURE FANTAISIF,

Etoffes a Robes : — \WI{IP-CORDS, DIAGONALES, SERGE
MARINE, DRAPS, VELOURS,

Voila quelques.unes des plus Hautes Nouveautés de la
' saison, que vous trouverez dans notre Département C.

Sous Vétements : — pour Hommes, Femmcs, Gargons et Fillettes,—
Marques *Eureka’ “Pen-Angle” “Impérial” *St. Georges'
“*Hygeian"—dans les différents genres, finis et pesanteurs,

Assurez-vous de bonne heure la livraison d'un assortiment de Sweaters, Coat,
Sweaters, Golfers.—Nous commencerons nos livraisons d wtomne vers le ter du mois pro-
chain. Nos voyageurs cont sur leurs routes re spectives avec la collection compléte de nos
échantillons, ils scront fiers de vous montrer les difi rents genres qui vous intércssent, et de

vous faire quelques suggestions & propos de lignes nouvelles qui vous seraient avantageuses:

}
|
|
MonTREAL |
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Fred. E. Letendre & Co.

Une avalanchs de merveilleuses Brodemies.
100,000 VERCES

de

“SECONDS,”

i étre vendus par lots de

2000 verges ou plus.

Prix allant de

3 a 4 cents par verge,

(selon la quantité)

Nos voyageurs de ville seront heureux de vous visiter sur demande par

téléphone ou ecarte postale,
Assortiment complet de dentelles et broderies « XPosé i nos magasing

Demandez-nous et choisissez votre collection avant que lassortiment soit entamé

Un coup d'affaires en dentelles.

Les détaillants seront intéressés dans les lignes suivantes

Torchons. ~ Cluny.  Soie arfificielle. ~ Allovers. Insertions et
bordures.  Crochet. Oriental. Macramé pour
chapeaux. Etc., Etc.

Toutes dentelles et broderies d'un délicieux dessin.

Coin des

ToMphons, 301 Edifice Coristine, rues St-Nicolas

MAIN 2067. MONTREAL et St-Paul.

i
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.
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VESTES DISTINCTES ET MANTEAUX

" iot 1
On I 1 ticulicrement en ¢
1 ires 1 w fen gu'en m
1 | t paniet
nEeur W Vi ien |
|
(] rile e ne attention
Fantasy har u of taffet lestir \
1 ¢ Ouelgues-uns dentre en L
0 ont ux en taftetas de num ere, o
0 es de Jongueur et sont munis de manch
ue cortams nont pas dua tout de manche
Les plu wts mantcaux de charmeuse s
n 30 15 pon et la plupart sont douh
n crement colore, de chiffon ou de soies de
De longs pardessus de charmeuse en noir
' ¢ marabout on de duvet de evgne n
et e uleur nt dement
ngueur

On a0 porté un intérét considérable pendan

‘ wx manteaux de foile
Ceux-ci somt ordinairement des vetement
wur et eeux gui endent le mieux sont les
nis, employés spécialement pour I e ou
en qulil ¥ ait des manteaux de fantaisie en toi
hes qui figurent ntageusement parmi les
(n "o« cment de norfolk ot des WMazer

COSTUMES POUR L'ETE

Vétements en toile, coton, drap d'agaric et autres tissus

manufacturiers ne portent que peu d
tention an tumes destin 1 port de I'aé, il en est an n
traire qui s pecialisent miers et confectionnent quelgue
jolis madéles en toiles, erishe ton, drap d'agarie, ¢f anty
tissits appropriés pour les temps chaud

Quelques maisons montrent des toiles de hat
lant un doux fini et qui, contr

| irement 4 ce dont on s'est plaint
endant les saisons passie uront ecette propriété de ne pas se
froisser & 'usage

Les erashes (draps ruguens) les toiles ravées of les non
cantds on Hissage W oemp pour la confection des pla
nomveaux modeles qui ne manguent pas d'etre des pla raciens

Le drap de et ri ussi bien en Blane qu'en conlenr
¢ rencontre dan ueoup de maisons et est employé pour ¢
T mplets tout comme pour hesoins de garnitures

Les styles qui se vendent le plus aisément sont les vestes &

upe Cvasde nent madifice, d'environ 26 pouces de Ton

guenr, heaucoup ayant la couture du dos en deus

Jorgnant un peu an-dessus e

Les effets de demi u de

cinture
dement et dan tailles

les petite

les norioll

utssent d'un excellent su

" quelques demandes pour costume

naison de deux tissus, Par exemple

et blew, avee une veste de toile blewe, le col et |
cme toile que la jupe: un norfolk couleur khaki

1 jupe blanche unic
Les jupes pour costumes d'été sont faites en

de largeur: dans beaucoup d'entre elles on note 1Y

e qualité, p

ceintures enticres se font

faits d'une comhi
une jupe de to
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POUR L'ETE

es
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aris, paeti
’
1 wle, 1
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uveauts
o en uleur
L tres Elégant
notés on mas
t cos dernicre
e plemg 1
wdiles Tes plhu
ur it nodnle
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La Redingote
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Gentleman®
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Vous n'auriez jnmai;
I'idée de vendre des
RS . v o

Ayant une cou-

ture en avant

Alors pourquoi continuer a ven-
dre des Bas ayant une couture en arrié-
re - au bout ou au talon? Pourquoi

continuer a vendre de tels articles aussi peu con-
fortables et pleins de coutures, alors que vous pou-
vez vendre les bas les meilleurs - les Bas F

Pen-Angle fagonnés sans coutures ?

Ces bas sont fagconnés sans I'ombre d'une coutu-
re ; ce sont les seuls sur le marché canadien, qui soient
réellement tricotés de manicre a épouser la forme du pied
et de la jambe et a conserver toujours cette forme.

Depuis des années, des femmes attendaient la production
de bas de ce genre ; ces femmes iront & votre magasin pour
en acheter. Faites donc preuve de sagesse, nt:mcnez en stock
les Bas Pen-Angle Faconnés sans Coutures.

PENMANS LIMITED,

PARIS, CANADA.

SOUS-VETEMENTS, BAS ET
CHAUSSETTES,SWEATERS.
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LA MODE MASCULI

REDINGOTE CROISEE

mn— s
L'étoffe de la redingote représentée par notre gravure
empruntee au journal “Awmerican Gentleman”, ¢st un vicuna
noir ou gris fonee o
Pour un homme de stature moyenne (3 pie X
la Tomguenr totale est de g1 ponces ef la longuowr pnsagn
ta taille de fagon, dv 183 ponces. Les epatles somt etraites of
ont un fini naturel, La gorge ost de profondonr moyenn "
Les revers ont un parement en soie allant jusqu'aux bouton
meres et mesurent 20 pouces a Uentaille, Le eoller mosur
1 pouce a Ventaille ainsi qu'en arriere. Le devant est mou
et fermé par deux boutons. Le dos est modérément arrond
sur les cotes. Les basques sont assez amples et lours ph ‘
sont repassés, Les comtures sont unics, Les nmeles n
termmees par des amtiations de manchettes, avee fente o r
verte et denx boutons
Le gilet, & un seul rang de boutons, n'a pas e collar
il est fait d'un tissu de fantaisic lavable. Sa longuenr Jusqgn'a
l'ouverture est de 12! pouces et sa longueur ale de 20
pouces. Le devant, fermé par six boutons, est moderément w ¥
meling, et les pointes somt coupées
Le pantalon est ajusté naturellement sur les jumbos
les cnisses: Vetoffe domt il est fait est la méme ue poar la
redingote: on peat anssi cmployer un worsted rave de fan
Laisies il mesure 19 ponces an genou ot 16 ponces on bas
Les mesures sont les suivantes
Mesure i laisselle e e \
Lomguenr a la taille naturelly |
Longueur a la wille de fagom B
Longucur totale 4 -’/“
lere mesure d'epaule 124
2eme mesure d'epane 18
Mesure d'omoplate, plus 1} pouce 134
ll'“':lli'""fv o e e A @ X et de M i it premicre mesure d'opaude plus 1 potice:
T : AL 4 tiren fa figme 10325 de 10 & 13, § pouce de moins que de X & T
Vignette ‘ e ey
i puiint 11, e o perpendicul Ia Tigne o103 de 1
Au point A menez deux lignes @ angle droit 14 % de L mesure de poitrine plu WAIOES JOntez wire cou
De A & B, mesure, 4 Paisselle, plus § pouce; de A i €, Ton ture o avam du point K et former Je hord du devant par ta i
gueur a la taille naturelle; de A & D, longueur i la tailk f e 4R prolongce jusqwen ass de 14 8015, 06 de Ta mesure
gon; de A & E, longueur totale; de B a 12, 15 de Ta weosure e de poitrine plu pouce; de 11 16 de Ta wesure de poitring
poitrine; de 12 & I, 1 pouce; aux points 1, 15, C, 1D et I, mener woins 1 ponce; tirez T ligne 1605 o formez la gorg
des perpendiculaires & la ligne A K De B pouee pliguez Ta taille de 0 4
De € & G, 1 pouce; tirez 1a ligne A G Y, qui dotermine Goetde 17 a2, et supprimez ce qu'il mpint g5 e
point H et abaissez la perpendiculaire; de Hoa 1, ! de 1y mesur I8 G100 16 de Ta mesure de poitrine, mom e tirez la
de poitrine; de 14 J, 1) ponce; de ] a K, 1 pouce; le poim |1 wne drotte 108 ponr e revers
est i mi-distance entre Hoet 15 de Lo M, 3! pouces: abaisses 1o P poimt 10 comme cemtre, déerives T courbe 15205 du
perpendiculaire M N point 20 comme centre, diéerivez la conrhe 1g-20: formez e 1

Appliquez la mesure d'omoplate, 13] pouces, de H 4 M o
élevez la perpendiculaire; le e

et M; de OGP

ors suivant e genre demand

nt O est @ mi-distance entre 11

1 pouce; de A d Q, méme distance que de 11

Basques
aP;deRat de la mesure de poiteine; de Y a4 Z, mime dis
tance; au point Z abaissez la perpendiculaire Firez 1a ligne 10-5-22; \ 1 oponee: tirez la ligne 2

De A a U, 6 pouces: de U a V', 1} pouce; tirez la ligne \ 3 ¢t abaissez la perpendicnlaire jusin

24 de 23 & 24,

Vide A d W, 1/6 de 1a mesure de poitrine ; élevez la perpendi ) pouees; de 24 4 25, 11 powee; tirez la et prolonger
culaire W X tirez la ligne X R et formez le dos la: de 23 4 2; Potice plus aue de 7 10 i 28, méme
Du point T con ne centre, déerivez Ta conrhe 8-3; de 8 4 1 distance que au point 20, abai i perpendiculaire
Eopouce: de 1 a 2, 1] pouce: au point 2, abaissez la perpendi i la ligne de taille missez les hasques en arcondissant e
culaire; e point 4 est & mi-distance entre 2 et 6 tires 1o lign potee @ point
L-g4: de 7 a 6 & pouce; formez le cité du corps
De N & 8 moiti¢ de la mesure de taille; au point 8, ahaisse Manches

la perpendiculaire: le point o est & mi-chemin entre N et 8: 1

point 10 est & mi-chemin entre M et 5; tirez la ligne o-10-11: Mesurez 'emmanchure et procédez de la maniére suivante
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Les Tapis et Articles de Ménage
GREENSHIELDS

Notre vaste assortiment est le plus varié et le plus complet
qui existe dans le commerce ; il est prét a subir votre examen.

Venez dans notre magasin et faites-y votre choix pour
votre réassortiment du printemps.

Procurez-vous
|

Carrés en toutes Qualités,
Tapis Wilton et Axminster,
Tapis Tapestry et Bruxelles,

Tapis en Chanvre,

Prélarts et Linoléums,
toutes largeurs et qualités.

Grand assortiment de Paillassons
et “Mattings™ Chinois et

Japonais.

Rien ne nous manque en fait de

Rideaux Nottingham et Suisses,
Rideaux Tapestry,

Rideaux de Net,
Mousselines Madras
Mousselines d'Art, Cretonnes,
Rideaux et Dessus de Table en Chenille,
Dessus de Meubles,

Draperies d'Ant,

Oreillers et Coussins.

Les Marchandises Greenshields vous font faire des économies quand
vous les achetez et des profits quand vous les vendez.

(Greenshields Limited, Montréal
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LA MODE MASCULINE

Smoking a collet-chale,

Modéle de “American Gentleman”,




De la ligne de poitrine jusqu'a l'entuille du devant, il y a
toujours 1 pouce. Appliquez la demi-mesure de I'emmanchure a
partir de l'entaille d'avant, sous le bras, Jusqu'a lentaille d'ar-
riére, Dessinez la manche,

Vignette

De A & E, 1/12 de V'emmanchure; de ¥ & C, méme dis-
tance que de l'entaille arriére & la ligne de poitrine; de C & B,
longueur de la manche; aux points E et C, menez des perpendi-
culaires & la ligne A E; de C 4 D, tonjours 1 pouce; de D & F,
1 de la mesure de Vemmanchure; au poimt ¥ abaissez la perpen-
diculaire T H; le point T est & mi-distance entre H et C; au
point 1, élevez la perpendiculaire | J L

De L. & K, ! de 'emmanchure ; tirez 1y ligne K D; de F a
G, 1 pouce;; tirez la ligne G I le point R est & mi-distance entre
D et B; au point R, menez la perpendicnlaire R S; de C & M,
1 pouce; de C & O mime distance; de B4 N ot de B AP i
pouce.

Placez I'équerre aux points J ot 1 et menez Ja perpendicu-
laire B T; de B a T, largeur de 1a manche, plus 1 pouce pour
les coutures: formez le dessus et le dessous de la manche, en
ajoutant 1 pouce, en arrondissant au point S et en creusant
d'autant en Q et en R.

SMOKING A COLLET.CHALE

L'étoffe représentée par notre gravure, empruntée au
“American Gentleman”, est un worsted habillé, Le veston a
une longueur totale de 30} pouces (pour une taille moyenne
de 5 pieds 8 pouces). Les épaules étroites ont un fini natu-
rel. La gorge est de profondeur moyenne, Le collet mesure
11 pouce en arriére, Le devant est mou, Le dos a un fini na-
turel, Les bords ont une piqgiire invisible ot les coutur-; somnt

TISSUS ET NOUVEAUTES

unies, Les manches sont finies par une fente ouverte ¢t
deux boutonniéres,

Le gilet est & un scul rang de boutons et son ouverture
est en forme de V; il est fait d'un tisso blanc lavable, 11 me-
sure 264 pouces.

Le pantalon est ajusté naturellement sur les hanches et
les cuisses; il mesure 18} pouces au genou et 16 pouces en
bas.

Les mesures sont les suivantes:

Mesure & l'aisselle .. .. .. .. .. .. .. 9O pouces.
Longueur a la taille .. .. .. .. .. .. 16} o
Longueur totale .. .. .. .. .. .. .. 20} »
ire mesure d'épaule .. .. .. .. .. .. 12 o
2me mesure d'épaule .. .. .. .. .04 17

Mesure d'omoplate .. .. .. .. .. .. 128
Poitrine .. .. . v o B -
BRI o5 5 o o i aw an e wewe s 8
Banehe oo o0 o5 94 g0 0s 9o 00 s BB o

t

Au point A menez deux lignes & angle droit. De A & B,
mesure a l'aisselle plus } pouce; de A & C, longueur & la
taille; de C a4 D, 6 pouces; de A a E, longueur totale; de B
i 5, /4 de la mesure de poitrine; de 5 a F, ' pouce; 'lux
points F, B, C, D et E, menez des perpendiculaires & la ligne
AE.

De C & G, 1 pouce, Formez le centre du dos de 5 a4 G et
abaissez la perpendiculaire, qui détermine le point H. De H
a1, 4 de la mesure de poitrine; de 1 a J, 11 pouce; de J 4 K,
1 pouce; le point L est a4 mi-distance ep!rc Hetl;de L &
M, 3} pouces; abaissez la perpendiculaire MN.

| T — N
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Appliquez la mesure d’omoplate, 12} pouces, de H 4 M
et €levez la perpendiculaire, Le point O est a mi-distance
entre H et M; de O a P, 1] pouce; au point I’ élevez la per-
pendiculaire PS; le point Q est a mi-distance cntre O et I’;
de E & Z, méme distance que de H a Q; tirez la ligne QZ;
de P a R, 1/12 de la mesure de poitrine; de A a U, 6§ pou-
ces; de U a V, 1} pouce; tirez la ligne AV.

De A a W, 1/6 de la mesure de poitrine; élevez la per-
pendiculaire WX; tirez la ligne XS et formez le dos,

De N a1, 4 de la mesure de taille; le point 2 est & mi-
distance entre W et J; tirez la ligne 2, 3, 4; de A a4 X et de
M d 4, premiére mesure d'épaule plus 1 pouce; tirez la ligne
45

De 44 C, # pouce de moins que de X 4 T; de 64 7, §
pouce; formez l'épaule et 'emmanchure; au point 4, menez
la perpendiculaire a la ligne 2-3; de 4 a 8, 14 pouce; de 8 &
9, largeur désirée du collet plus ¢ pouce; tirez la ligne 9-K;

GARANTIE ET

Garantie et cautionnement — La valeur de la promesse
donnée par une personne i une autre, de répondre de la det-
te, de la faillite ou de l'insuccés d'un tiers et les conditions
qui peuvent en permettre l'exécution, par l'intervention des
tribunaux si besoin est, ont été établies il y a trois cents
ans par le célébre “Statut de Fraudes et Parjures”.

Recommandations verbales — L'avis ou I'assurance don-
née par une personne concernant le caractére, la conduite ou
le crédit d'une autre et permettant & cette derniére d'obtenir,
a la suite de ce jugement favorable, des marchandises ou du
crédit, ni lie pas celui qui le formula, 4 moins qu'il ne le fit
par écrit.

Une promesse qui lie — Certaines promesses faites dans
l'intention de garantir la dette d'un autre engagent devant
la loi. Par exemple:

Une personne entre dans un magasin avec un homme &
son service, domestique ou autre et dit au marchand: “Don-
nez a cet homme les marchandises qu'il vous d le (elle
indique la somme du montant) et je les paierai” ou bien “je
m'en porte garant”. Bien que faite simplement verbalement
cette promesse lie la personne vis-d-vis du marchand ( &
condition qu'elle ne dépasse pasla somme indigquée), pour la
bonne raison que cette promesse n'a pas pour objet de ré-
pondre de la dette d'un autre, mais bien d'assurer le paye-
ment d'un achat tout personnel. Un tel ordre rend respon-
sable celui qui le fait quel qu'en soit le bénéficiaire, il invite
le marchand & lui réclamer la somme des emplettes faites
pour quelgu’un i son service et le marchand doit faire ainsi,
sans se soucier de 'attribution des marchandises,

Le “considérant” est valable et assure la validité du con-
trat si les marchandises sont prises.

De méme si A va trouver B et lui dit: “Si vous ne pour-
suivez pas C pour votre créance et que vous attendiez un
mois; & cette date je vous paierai”, Ceci est également une
promesse directe faite par A de payer la dette en question
et bien que n'étant pas faite par écrit elle le lie cependant.

La prolongation d'échéance accordée est un “considé-
rant suffisant” pour constituer un engagement,

Une promesse verbale qui ne lie pas — Mais, si, au lieu
d’employer la forme d'expression précitée, la dite personne
se présentait au marchand en lui disant: “Donnez 4 cet hom-
me des marchandises pas plus que... (indiquez la somme),
et ¢'il ne vous paye pas a4 une telle date (spécifiez la date),
je vous paierai moi-méme”, ou “adressez-moi le billet”, Ceci
serait absolument sans valeur parce que impliquant l'idée
de répondre de la dette d'un autre; et par conséquent nul 4
moins d'étre établi par écrit. Méme si cette promesse verbale
a été faite devant témoin elle ne revét aucun caractére de
validité, en vertu du célébre “Statut de Fraudes et Parjures”
qui nous régit depuis 1678. Un tel propos ne dégage pas le

de 9 & 10, 1/6 de la mesure de poitrine plus ! pouce; de 4 @
11, & de la mesure de poitrine moins ! pouce; tirez la ligne
11-10 ¢t formez la gorge,

De N i 12, 1 pouce; placez Péquerre aux points 12 et
1 et abaissez la perpendiculaire, qui détermine les points 13
et 14; de 14 4 15, 1/6 de la mesure de poitrine moins § pouce |
de 1416, pouces; abaissez la perpendiculaire 16-17; de Y
a G et de 16 & 22, mesure de taille, plus § pouce

De 18 &4 19 et de 17 a4 20, mesure des hanches; tirez la
ligne 22-20 et formez le coté du devant; de 22 & 23, méme
distance que de Y a Z; formez le bas du devant

Collet

Tirez la ligne 13-8; de 8 a 24, 1 pouce de plus que de
4 X en arriére. Menez la perpendiculaire 26-24-2
11 pouce; prolongez la ligne K-10-0 jusqu'au point 26; for-
mez le collet et finissez tel qu'indiqué,

' CAUTIONNEMENT

contracteur de sa dette, ¢t la garantie n'est faite que condi-
tionnellement, au cas ou le débiteur négligerait de s'en ac-
quitter, Une telle forme d'élocution ne peut obtenir force de
loi, elle est complétement sans valeur i moins qu'elle ne soit
établie par écrit,

Lettres de recommandation — On doit prendre mille
précautions dans les termes qu'on emploie dans une lettre
de recommandations qui doit donner naissance i des obliga-
tions financiéres ou & des relations d'affaires

Toutes phrases telles que: “11 est bon pour...” en men-
tionnant une certaine somme, ou "Il n'y a rien & craindre
pour... etc.”, si elles sont écrites constitueront une garan-
tie. Pour dégager votre responsabilité, il faudra modifier ces
expressions et les indiquer par les formules suivantes: “A
mon avis un tel est bon pour telle somme”; ou bien: Ja
crois que vous me risquez rien & lui faire crédit pour telle
somme”; ou encore: “Je lui confierais telle somme” — “Je
lui ferais personnellement crédit pour...” — “Il m'a tou-
jours réglé réguliérement ce qu'il me dev it". En employant
ces derniéres expressions, on peut dire beaucoup de choses
sur le crédit d'une personne sans que le renseignement don-

né puisse étre considéré comme une garantie,

La garantie d'une dette — Pour g antir le paiement
d'une dette déja échue, la garantie doit étre non seulement
écrite, mais elle doit comporter un “considérant” car .lel
promesses gratuites ne peuvent étre contrainte d'exécution
par la loi.

Pour la somme de un dollar, que je
par le présent acte, je garantis que la dette de
dollars actuellement due & J. D. par H. 1", sera payée @ échéance.

Montréal, le. .. A C.

Cette garantie doit étre adressce aJ) D simplement
sous forme de lettre avee la formule de salutation: “A vous
respectueusement, etc, et sera considérée comme un enga-

reconnais avoir regue
cent vingt-cing

gement formel.
A.C.D,de...

En considération de la suspension des poursuites dans l'ac-
tion que vous avies intentée contre ... au tribunal de ... (nom
du tribunal et de la ville) en recouvrement de la somme de ...
dollars, (ou le cas échéant, en considération de la prolongation
d'échéance accordée & B. pour se libérer de sa dette) par la
présente, je vous gavantis que la somme de rlnlln_r.v.' vous
sera véglée par acomptes hebdomadaires de  jusqw'a libération
compléte et & défaut par votre débitenr du rdglement de quelque
acompte je m'engage & payer par la suite la balance qui vous
rvestera due et vous autorise par la présente garantic & en assurer
le recouvrement contre moi.

Daté ce ... jour de ... 10

(Signature)
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La suspcasion des poursuites ou la prolongation d'éche-
ance seront des “considerants suifisants”,
Pour garaniir des achats ultérieurs — Ccci pourrait étre
appelee une garantic permanente
Montréal, le
Moyennant un dollar, dont la présente certifie le versement
par

je gavantis le paiewicnt de toutes marel L
I. H. a A C, pendant le vestant de l'awnie vor1: la somme to-

ndises achet

tale des dits achats ne dezant pas dépasser cent vingt cing doi-
lars
W.R
La garantie de paiement des marchandises achetées de-
puis cette date ne couvrira pas l'achat de celles fait anté-
rieurement i cette date

Une garantie de paiement de marchandises donnée a
une personne, par une Société deviendra nulle si elle est dis
soute ou si cette société procéde an renouvellement de ses
membres. Dans ce cas la garantie devra étre renouvelée

Le consentement de garantic vis-i-vis d'une personne,
ne peut étre transféré de maniére 4 donner au mandataire
le droit d'actionner celui qui a donné la garantie,

L'INDUSTRIE

LES MATIERES COLORANTES NATURELLES ET
ARTIFICIELLES
Le coaltar (goudron de houille,) la plus riche des matiéres
colorantes — Son histoire — Son application,
L'industrie de la couleur tirce du o

altar (goudron de houil-
le) est la plus récente des grandes industries chimiques et s'est
développie depuis & peine dix ans, dans des proportions veai
ment surprenantes

Ce brillant succes doit étre attribué surtout a '(troite colla
horation du travail de I'usine ¢t du travail de recherches scienti
liques, car, dans cette industric plus que dans toute autre, la
théorie aide et prépare la pratique tandis que celle-¢i ecorrige la
premicre, toutes deux se soutenant mutuellement et avangant pa
rallélement dans le progres.

Iy ad peine 30 ou 4o ans, les teinturiers n'employaient en

i

nommces parce qu'obtenues de plantes on d'animaunx, de mind

it de matiéres colorantes que les matiéres naturelles, ainsi dé
raux, de métaux ou de la terre
Les teintures de coaltar

L'apparition des teintures artificielles, ainsi appelées parce
que dérivies du coaltar, amena un changement complet dans
lindustrie teinturiére ¢t relégua heancoup d'essences de tein
tures @ I'état de curiosités scientifiques

De nos jours, la plus grande partie des matiéres colorantes
employées pour la teinture et considérées comme des peintures
pures, sont des produits de composition organique obtenus dans
la plapart des cas par une série de procédés s ientifiques du
coaltar.

Dans la pratique, presque toutes les matiéres colorantes en

depuis des siécles ont été complétement ahandonnées e
ont fait §
une richesse de nuances inconnues  auparavant et par une sim

aux produits artificiels qui sont  caractérisés par

plicité d"application surprenante

On peut dire que l'industrie de la couleur de coaltar ou 1'ére
des essences colorantes artificiclles date de 1836, Clest, en effet.,
i cette époque, que Perkin découvrit accidentellement 1a matiére
colorante violette, mauve, au cours d'expériences avant pour
ohjet 1a composition de 1a quinine par Voxvdation de aniline
Depuis cette découverte, des matiéres colorantes presone sans
nombre ont été produites du coaltar; relativement nen d'entre
elles ont soutenu avec suceés 'éprenve du temps et il est pro-
bable que certaines auront disparu du commerce avant un demi-
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Garantie d'exécution ou de consentement — Ci-dessous
la garantie d'exécution qui doit figurer sur les baux, sur les
actions ou aut

¢ agrement ¢crit

Garantie de paiement d'argent

Powr la valeur vegue, par le présent, je garantis au posses
seur de b oune foi du contrat inclus, 4 ses hivitiers ow succes-
seurs, sa [ eme exécution de la part de A B., aice
dépenses ligales en excoution des dits engagemen
moi-méme ou de l'vn d'entre nous

Daté ce jowr de ... 19

s de

Signe  (sceau)

Pour la valewr vegue, je gavantis par le prisent, le

par A. B., de la somme qu'il s'est engagie @ payer par le
contrat, au moment et de la fagon y mentionnds, ainsi que le
réglement de
dite somme par A. B., moi-méme ou l'un de nous

dépenses survenues pour le rveconsvement de la

Daté le jour de 19

Signé  (sceau)

TEINTURIERE

siecle. Mais la science travaille infatigablement & perfectionner
cette découverte et on peut enregistrer continuellement du non
veau et du micux, ce qui nous donne i penser que ces efforts
seront couronnés de suceés et que nous aurons sous pea une
matiere artificielle colorante durable; nul doute que prochaine
ment les expériences rdpétées porteront graduellement Vindustrie

de la teinture & son plus haut degré de perfection

Au début on faisait une distinction bien nette entre les ma
ticres colorantes artificielles et les matiéres colorantes naturelles ;
L principale raison de cette sélection (tait die aux propriéics
des mati¢res colorantes artificielles primitivement produites

Celles-ci ¢taient surtout beancoup plus belles et plus Fril
lantes, mais d'un emploi plus lent que la plupart des teintures
artificielles et par suite d'une hite inconsidérce elles furent ju
gles supcricures en richesse de tons mais impropres & un emploi
courant

Ce verdict prématuré faillit compromettre avenir des tein
tures artificielles qui furent négligées pendant un certain laps
de temps et ne  reconquérirent leur faveur du  premicr jous
qu'avec l'introduction des rapides teintures ('alézarine

Nous soulignerans la violence de Popposition faite & ces ma
ticres colorantes, en rappelant que lorsqu'il v a quelques siceles
on introduisit en Europe le hois de Campéche et Vindigo, deux

des plus rapides teintures connues, Ta 1ol en prohiba Musage, sons

prétextes quelles ne donnaient que des teintures fugitives et
(taient des drogues corrosives et pernicienses

La teinture artificielle supplante la teinture naturelle

Actuellement, nous possédons des matiéres colorantes artifi

cielles dont quelques-unes sont tont aussi rapides et ménce plas
rapides que celles d'origine naturelle. De plus, le probléme de
la pré ielle des teintures naturelles est maintenant
résolu en partie comme nous le montre le cas de V'alézarine et
de Tindigotin, les principes colorants respectivement de 'a ga
rance et de l'indigo.

A présent, il est reconnu qu'ancune différence distinctive ne
es colorantes naturclles oun

ation artif

ories de mati¢

sépare les deux caté
artificielles, car presque toutes sont tirées de la henzine, vn diri
vé du coaltar.

La substitution des matiéres colorantes artificiclles anx tein
tures naturelles employées depuis des siceles dans Tindustric
teinturiére, est le but que Uindustrie du coaltar
essavé d'atteindre. L'importance économique d'un tel changement
est évidente, parce quelle implique Vétablissement d'une puis

constamment
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TISSUS ET

sante industrie et rend libres de vastes étendues de terre pour
dautres besoins plus profitables que la culture de teintures natu
relles,

De nos jours, 'emploi de la garance en usage depuis des
siécles pour teindre le rouge turc a presque entiérement disparu
et est remplacé par l'alézarine artificielle. La matiére colorante
actuelle est la racine de garance

La cochenille est peu employée, étant remplacée par les ver
meils acides.

L'oseille a cédé le pas aux rouges acides, tandis que le cam
wood et les bois rouges ont été presque partout remplac’s par
les rouges de drap.

Le curcuma a été remplacé par l'auramine, la flamine par le
tartrazin et ainsi de suite

Le bois de Campéche et lindigo méme qui sont les seules
teintures naturelles employées actuellement en assez  gro
quantité, se voient remplacées I'une par les noirs acides et 1'al
zarine, et l'autre par une composition d'indigo qui a fait son
apparition sur le marché en 1897, Pour montrer le désastreux
effet de la consommation de l'indigo naturel, on peut mention
ner que pendant les 10 derniéres années et depuis 'introduction
du produit synthétique, les récoltes de Caleuta et de Java, Jes
deux principales sources de l'indigo naturel, ont diminué
80 a 9o%.

De fait, 1a lutte entre l'indigo artificiel et I'indigo naturel ne
restera pas longtemps indécise et la plante de Iindigo partagera
avant longtemps le sort de la garance et drsparaitra du com
merce.

De tout ce qui précéde, il ressort évidemment que le teintn
rier moderne est en partie sinon entiérement redevable au chi
miste d'avoir, au moyen de recherches chimiques, converti prati
quement I'art ancien et empirique de teindre en une \ ritahle
science.

11 se peut que quelques teinturiers dédaignent la valeur e
I'enseignement que les expériences scientifiques leur donnent «i li
brement dans les diverses revuies et les différents journaux ot
livres techniques aussi bien que dans les écoles de technologi
mais ils sont bien forcés de reconnaitre que les résultats obtenus
répondent & leurs besoins mieux que tous autres, ot combien
pourraient se vanter d'employer la méthode la plus rationnelle
et la plus économique, & moins d'avoir recours
mations ?

de telles infor

Le teinturier moderne doit se servir des dernic rs résultats
des recherches scientifiques s'il veut garder le pas avee le pro
grés rapide qui se manifeste continuellement dans I'art of 1y
science de teindre

11 es bien certain que le travail d'expérience et celui 'essni
doivent marcher de pair pour donner des résultats amcliorés
en d'autres termes, pour assurer le maximum d'efficacité ot
d'économie, il est essentiel de posséder une connaissance prati
que et cientifique de tous les procédés de travail et c'est ce
que visent les écoles textiles de faire un mélange de thiorie ot
de pratique qui rendra la science moins ardue et plus profitahle

L'origine du coaltar

Le procédé de distillation destructive de substances organi
ques te'les que la houille et le hois est obtenu par plusicurs my
thodes industrielles.

La distillation destructive ou séche de substances organi
ques est obtenue en chauffant les dites matiéres a une trés haute
température, bien au-dela du point de décomposition dans une
cornue fermée protégée contre l'accds de air. Les produits r
sultant de 'opération sont généralement classifiés comme snit

1° Le résidu solide sec;

2" Les gaz permanents dégagés:

3" Le distillé condensé qui toujours sé

are les corps en
deux : un corps aqueux, d'une part, et de I'autre, un corps hui
leux, anpelé goudron

Selon 1a nature des matériaux dorigine, les produits de
leur distillation destructive différent, mais cette diffcrence est
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beaucoup plus grande dans le distillé condinsé que dans le re
sidu solide ou les gaz permanents,
Le

tres varice et subit des changements selon la temperature, la

udron est un produit de composition trés complexe ot

pression et la durce de l'opération de chauffage, mais par dessus
tout d'aprés la nature de la substance employee

Par exemple, les  parcelles de series Rraissenses comme
Facide acétique, alcool méthylique, somt rencontrées plus large
ment dans les produits de distillation de bois, tandis que les pa
celles des séries aromatiques comme la benzine o la naphtaline
predominent presque exclusivement dans les produits de distil
lation de la houille

Depuis que les corps aromatiques isolés peuvent ctre em
ployés pour la manufacture de matiéres temnturicres, le coaltar
est sans conteste la matiére premiére qu repond le micux @ ce
liesoin

La production du coaltar n'est jamais entreprise comme une
industrie unique et spéciale, le coaltar est presque toujours oh
tenu comme un sous-produit de la fabrication du gaz d'éclairage
ou gaz de honille. C'est pour cela qu'on appelle souvent le coaltar
du goudron de gaz

En général, toutes les matiéres teinturiéres proviennent e
composcs aromatiques obtenus soit directement du coaltar, soit
formds de produis intermédiaires qui sont extraits de substances
altar

1y a déja bien longtemps (en 1726) quiil fut remarqué que
lorsque la houille est chauffée dans un vase clos, un gaz inflam-

tirces du e

mable s’en dégage et que ce gaz en passant par I'e
ses pouvoirs éclairants

u ne perd pas

L'augmentation de l'industrie du coaltar

Bien longtemps aprés la découverte du gaz d'éclairage, en
réalité jusqu'a il y a environ s0 ans, le coaltar était consideérd
comme sans usage et jugé matiere ¢ wcturier
qui déplorait I'encombrement occasionné par un tel résidu et
cherchait le moyen de s'en défaire le plus ¢

e rebut par le manu

mmodément possible
Bien que 1a benzine fut découverte dans le coaltar, par Hof

man, en 1815, ce ne fut qu'en 1836, lors de la découverte de la

mauve, par Perkin, et quelques anndes plus tard, de celle de
couleur magenta, par Verguin, toutes deux tirées indirectement
de la benzine, qu'on se rendit réellement compte de limportance
du coaltar

Le coaltar est devenu & présent non seulement d'unc impor

tance mowie pour le manufacturier de couleur, mais aussi d'un
secours precieux pour la science du chimiste comme un moyen
dexpirience inappréciable pour des corps de la plus haute im-
portance et restés presque ignords auparavant

Le coaltar est une véritable source intarissable et il donne
journellement naissance 4 de nouveaux composés  aromatiques
dont on prépare artificicllement les meilleures matiéres eolorantes
connues

Actuellement, la valeur annuelle des matiéres colorantes ob
tenues du coaltar (qui était autrefois sans usage), représente

environ §60,000,000. 1" Allemagne produit les 15 de ce chiffre
!

restant est produit par "Angleterre, 1a Suisse et les Ftats-
Unis

Pour hien montrer toute limportance de lindustrie de la
couleur de coaltar, jetons les yeux sur les chiffres ci-dessous

fournis par un des plus gros fabricants de matiére colorante

A son usine en Allemagne, Te dit manufacturier emploie plus
de 200 chimistes, 150 ingénicurs civils et mécaniciens, 1000 comp-
ux et 8ooo ouvriers

tables et emplovés de bures

Les 138 chaudiéres de Uentreprise actionnent 386 machines
ppant 24,360 chevaux de force, tandis aue 13
dynamos générent 7,083 kilowatts pour 472 moteurs, 1,336 lam-
les travaux nécessi-
tent 12,000.000,000 de gallons d'ean, 'usine & gaz produit 777.000.-

a vapeur déy

pes @ arc et 20,000 lampes A incandescence

000 pieds cube de gaz et 'usine de glace donne 14,000 tonnes de
glaces par an. Pour protéger cette vaste pronriété, il y a une bri-
gade de feu de 25 pompes & vapeur, cing milles de tuyaux et 540
prises d'eau
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SOUS-VETEMENTS
MARQUE “HEALTH”

Notre stock est maintenant au complet dans
toutes les Pesantenrs de Printemps pour Fem-
mes et Enfants,

Nous avons aussi un stock complet de Corps
pour Femmes, avee manches courtes et sans
manches, dans les pesanteurs moyennes, i tous

les prix.

Si vous ne tenez pas les Sous-Vétements de
la Marque « HEALTH ", veuillez voir nos
échantillons qui sont maintenant entre les
mains de nos vendeurs, car nous sommes sirs
que vous placerez un ordre pour l'automne
1912, apres avoir vu nos valeurs.

Nous avons en stock une ligne compléte de
Combinaisons, Pesanteur d Eté pour Dames.

Greenshields Limited

MONTREAL.

Les Gants de Peau

Donnez i titve d'échantillons des commandes de

Gants Spéciaux en Chevreau Glace

i RG.50. 8000, 810 50, $11.50, £13.50

£15.00 et ®16.50

ainsi que de Gants en Pean de Suéde.

Voyez nos échantillons de nos
Gants d’Automne Vrai Mochas,
Nouveau Fini Velours, pour
Dames et Messieurs.

Greenshields Limited.

MONTREAL.

S.E.PORTER & CO.

Agents de Vente pour
DOMINION OSTRICH FEATHER CO., LIMITED.

Edifice Birks,
MONTREAL.

TORONTO.

Toute vente doit faire d’un acheteur un clieat satisfait; elle
devra amener le marchand a faire plus d'affoires avec
ce client,

Les clients qui pénétrent dans votre magasin peuvent ctre
divisés en trois catégories.

D'abord, I'homme de métier qui sait ce qu'il désire en en
trant chez vous et est trés probablement beaucoup plus verse
dans le maniement de l'article demandé qu: vous ne I'étes vous-
méme. 11 est aisé de répondre aux besoins d'un tel client, et ce,
rapidement sans longue discussion

En second lieu vient le client qui croit savoir ce qu'il désire
et ce dont il a besoin.

QUEST-CE QU'UNE VENTE VERITABLE ?

§'il vous fait sa demande sans hésitation et sans vous de-
mander conseil, vous lui donnerez exactement ce qu'il a sollicité
Gardez-vous bien de vouloir 'accabler d'avis, servez-le

sans plus; faites-lui une invita

d'avoir
avec promptitude et courtoisie,

tion & revenir, mais ne vous avisez pas de lui donner un conseil

sans qu'il Tait sollicite, il en prendrait ombrage

Cependant, il sc peut, tandis que vous empaquetez 'objet

ou que vous rendez au client sa monnate,
wentionne 'usage qulil compte faire de

il se peut que sa langue

se délie et qu'il vous w
I'objet acheté
Clest alors, s'il a commis quelque erreur dans son acqui-

sition, qu'il est bon de le lui faire observer et de lui indiquer

T

clien
conside
cles n
preven
yue 'a
a l'usa
quisiti
Lt
et qu'i
vement
compre
et e
en vor

fant

client. |
Procure
dans 1
d'une n
sibilite

superies
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u Jue vous savez, de par votre eaperiviies, develr niux
roponidnrg ‘ In s
Vore gugenient dans ce seis e doit dtre divie | IV
wtre 1 I vl e bamterat IoCient, nubic amtre
tstederatt e " rvenr. Que et prop v pla
1} I (81} I redu 1
J C o possible, m A
1 iy ¢ ogue vous lw U nHera
plu ot quels en ! "o
ot
L, prence bien ga ¢ I
vouluir «n i of au chent; ue e g ! 1
e stnploment los faits ¢ 18t 1
Vulre senite prnntive @ e une prodve i 1
Vols Bavies quun desir, toumir au chent oe dont ) il et
e quil demande; o conversation yous amene Her vo
tre avis ot @ lm otlnr un autre article, tantes-le diseretement
salls ustentation, que Fon sente en g ATC Wne antention
« v remdre service a lachetenr
L agissant de La sorte, neat 1ois sur dix, vous gagnerez un

chent, ou vous vous assurerez la conbiance de Fachieteur, S prend
constderation de votre avis, il appreciera le fait que vous vous
cles montre soucieux de son propre mteret et avez cherche a e
Prevemr contre sa propre agnorance, tout comme 1l reconnatra
yue Varticle dont vous lui suggerez achat est bien plus appropric
i l'usage quil veut en faire que celui dont il se proposait 1'ac
“lll.\lllwll

Et dans le cas on il n'aura pas tenu compte de vos conseils
et quiil aura achete Narticle qu'il se proposait d'acheter primiti-
vement, si celui-ei lui occasionne quelque  dé

appomtement, 1l
comprendra qu'il ne pent en blamer personne, sinon lui-meme,
et ce lui sera une legon pour

avenir, lengageant & avoir foi
novore Jugement superieur et 4 oen faire un chemt ndele v con
hant

I reste enfin la troisicme catigor

de clients qui comprend
s personnes gquiayant besoin d'un article queleonque pour te!
usage, viennent demander & un fournissenr, quel est celui qui

comviendra e micux

Par exemple, quelqu'un qui vient d'acheter une maison a
besoin de ces quelques menus outils nécessaires pour ces mille
petits travaux auxquels se plait toujours un homme dans son

propre aimterieur. Sa femme, elle, aura hesoin d'ustensiles de cut

sine, dlaccessvires de salle de bain o de toute aotre chose. Qui

ques mstraments e jardinage seront également indispensaliles
Cet exemple ost suffisant pour laisser entendre 1y

dont 11 &'

It et vertes vons aver regue maintes fois dans votre
magism, cette catégorie de gens, qui viennent & vous pour soll
cter un avis one prendre une information en ce qui concern

Farticle convenable pour un hesoin particulier on por effectuer

un certam travail

En examinanmt avee soin hesoins de eces clients, le mar
hand sage ne considérera | mogain personnel immediat
mais s upert de Ta défense des intérits de ceux qui lni ac

cordent lenr contiance. 11 Sappliquera & lear vendre les articles

qui

son Jugement répondent le mieux 4 leurs besoins, ot
en smvant ces principes qu'il effectuera une viéritable vente
au sens propre du mot

¢'e

Pour qu'il soit possible an détaillant de faire une vente
véritable, (de colles qui donnent satisfaction), il faut quil ait A
vendre Tes marchandises répondant exactement au voetr «du
client. Une imitation, qu'elle soit hon marché ou exorbitante, ne
procurera jamais une satisfaction permanente. La seule o
dans Taquelle i1 soit permis an déaillant @offrie une substity
dune marque spécifique demandde, est Torsqu'il est dans 1a pos
sibilité de proposer et de fournir quelque chose d'égal ou de
supérienr.

S

33
Facver mous amene o une Natata i Wi oSt v
it dams e commeree de guneallons est ' enent
pet de gens desirent des articles o 1
Lhms w pin e derronnerie, les seules o
) v canielote o ¢ chem P wra « i
W oun 1 monegh
cvs. Ma )
. 1 0 ) es rechunant un
o " nsCiRNCr i - "
Lo o i e 1
u ot 1 ) !
Hire art t ey P s, o
tamt quii wit d'un artcle devam | wn e 1
et Ctre certam de sagualite ot o M repondra T
uiuel gl est desting
Lorsgu'om deraillant a en mains duns de dabrication
upericure ot soutenus par la reputation dun fabricant gm nw'a
neghge aueun eftort pour ctendre & Vetranger Ta renommee of la
videnr de ses produits, i1 i est gise deffectner de ettes of 1l
peut se dire gue chacune d'elles est une vente veritable, ¢est-a

dive umi assurera pleine satisfaction au cliem et donnera suite

dautres ventes

raque le detaillant a répondn demande da client ot
lui a fourni Tobjet ou le produit désire, i1 n'a aceompli qu'ime
partic de sa mission et s sen tient 14 on peat dive qu'il perd
la moitie de ses affaires

En général, toute vente en appelle une aotre et doit

rer an marchand intelligent idée de quelque amtre hesoi
balble chez le client

Laissez nous choisir un exemple de oe travail avee legod
vous devez Cre familier.

Si vous faites vos achats dans un magasin tenu par un hon
me actif, nous n'hesiterons pas 4 formuler

Crion que januus

vous niachetez une chemise  sans étre invin le vendenr A

faire choix d'wne eravate qui sharmonise avee elle, Si vons con
sentez @ jeter un regard sur un Jot de eravates et g s

rencontri

2 ame qui vous plaise, e commis ne manguera

Vous enga

er i vous procurer un col d'une forme nouyve

¢ d
vous approvisionner de chanssettes. 11 ORI en Tevie fonte
Ta série de lingerie, des pieds & la téte, et il v a wr A& parier
e vous achéterez un peu de tout pour pen que s o
quelque hesoin et que les articles sofent de vt

une de ces choses ne vous est imposce, e
fait que vous suggérer idée d'en faire achat ¢t mome <

ne repondez pas affirmativement a son o

it la porte avee un cordial sourire et un

s Ua benton i
us laisseront la meilleure impression
Cear sappligue  indifferemment tous les commierce N
7 quil ¥ ait exeeption pour le votre, quel qulil soit
Iy ala méme relation entre Tes clows ¢f e martem, T i
ct e tourne-vis qulentre les cravates, ools o chermise
Le vendeur véritablement capable ne sera pa tisfait
au'il aura simplement vendu & un client Varticle que cely
sivait acheter en entrant dans le magasin
Dans une telle vente, le commis de magasin n'entre i
rien, le client seul en a le merite, le vendeur ne fait, dans o
que déliveer lTa marchandise o recevoir argent
Lorsque Je marchand est assez habile  pour fuire na

adromtement le désie d'un article & un client, sans tre

ot sams paraitre vouloir le lwi vendre, le client dopen

vent dans son magasin beancoup plus quil n'avait projete er an
lieu de s'en aller avee Videe qu'il a été contraint dachieter on
roulé” par

le detaillant, i1 aura, gravé dans Vesprit, |

wument

que donne par le vendeur pour le  convainere que artich

achets était une viritable néeessité i lui
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meilleur

nous un échantillon, et

AU COMMERCE

Intéressant tous les Marchands de faux-cols d’hommes.

Savez vous que les FAUX-COLS ARLINGTON forment la plus belle ligne
jui existe de faux-cols a Péprenve de 'ean

81 vous pouvez nous montrer

un faux-col meillenr gue eenx que nous produisons

NOUS YOUs en enverrons un qui vous convainera. En outre,

dans wimporte laguelle des six qualités différentes que nons manufacturons et vendu
au wéme prix de la douzaine par tont autre manufacturier, nous vous ferons cadeau
d'une hoite de nos Faux-cols “Challenge
prétentions sont bien fondées et nous avons comme preuve i lappui, les nombreux
clients permanents qui tiennent nos marchandises depuis 23 ans

les marchandises  Arlington, si vous voulez fournir a vos eclients ce quil y a de

The Arlington Company of Canada

50 a 64 Avenue Fraser, Toronto, Ont.

Sivous ne le savez pas, demandez

(que nous  vous expédierons franco, Nos

Achetez toujours

LIMITED,

- e _______§ S ———
LA VERITABLE MANIERE DE CALCULER LES BENEFICES
(Suite.)
I 1 0 ande ete de la méthod Le propriétaire en que n L une certaine ligne d'ar
y los bénef h prix de vente, spécialement ticles importés sur laquelle il avait fixé le pourcentage des
| nt mespe 1 qui remarquent difficile bénéfices a 1 I caleula ce bénéfice sur le prix d'achat
\y « « ' pr | ' ar h ln prix d nt Apres un s¢jour en Europe, il exa
' ral d'w e mina Tes Bvres de sa maison & son retour, et constata que
R1.0M il 1 t L0880 « ' le 1 endant son absence étaient montées i $125,000,
| ! pr acha aleula 1 n calenl de pourcentage a 25 puc ait lui
de § \ la fin n de d e le henefic bruts. En consultant les autres
. ( $ 0, ot le gérant faisait part I le comptabilité, il ne trouva que $25000 de bénéfices
i e du g nt I nomanquant de $6.230, 11 n'hésita pas 4 faire
A son erant pour d urnements, Celui-ci fut jeté en
8 w0 t ¢ ' 1 o el oun g r ptable en ¢ ur verfier les livres
e de $4 ne | 1 ueune irregularitg compte du gérant
X1 [ 0 f dars un interrogatoire ser
( L ré an marchand pon 1 roce qui Pavait amené 4 accuser
| ) it 1 n fait 1sait cet
! 1 ut I te accusation
a " | ( v T \ ant 1 cha
; éten nt it posait uniq
I ) \ et i recte de ts nets, du
| LT " 1 « ' methode de caleul du pourcentage profit
nt ap ] ] nt deux hewres durant, Fexpert oo We sappl
1 1 tr 1 1M 4 pa re les différentes métl ur le cal
1 1 | r¢a a démontrer que tout pour cent
A d'une sonmn nférienre est un plus petit pour cent d'une
1 A T \ S mme qn 1 de 100 étaicnt 20 p e
« arehan Ir de 1 1 | qu v aw 1 lemontrant ainsi an marchand les méfaits de sa désa
« jnerie par suit uva lea t erreur
ber avait fait de L'expert comptalle pour appuver son raisonnement prit

une hoite d'allumettes: il cn sortit 100 allumettes puis en

R T A ——m o

o T R R
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de profits dont parlait le marchand

SeE que ces 125 allumettes représentent e
wmontant de ventes ou $125000 comme constat¢ dans
vos livres. Vous pensez réaliser un bénéfice d p.c., mais
YOUs Re vous eticz pas preoccupe de savoir si le pourcenta
ge vt a etablir soit sur le prix d'achat, soit sur | prix
de vente. Vous aviez pensé pr blement comme heancoup
dautres marchands, que ¢¢ point de vue ne meéritait ancune
consderation et que cela ne faisait avcune différer mais
ayant le total de vos ventes, soit 1 allumettes ou $125,000
Yous prencz 25 poc. de cette e de sorte que it
entrg votre prix d'achat 0/5 allumettes, |

Ln dfautres termes, vous caleulez que us n I
séfice de 2 it 31" allumett u $31,250 sur les 1
allumettes ou $123.000, alop vous aviez fait en reéalite
an gain de 25 C, non pas sur $123,000, mais sur $100,000
sur les $125.000 de vente vous n'aviez fait que 20 | de pro
i 000

Le malheurcux marchs n'eut plus qu'une chose &
faire. obtenir la mise en liberté de son gérant, lui faire mille
excuses et lui octroyer $2,500 de dommag pour arrestation
Bon Hiotivée ot emprisonnement

Nous parlions récemment avee un détaillant et nous
premions un exemple au hasard dans son magasin: une che
mise qu'il payait  $1.00 piece. Nous lui demandions quels

elaient ses frais generaux; il n

us répondit 25 pe. environ

Kous lui demandames ce qu'il voulait gagner; 20 pe. fut s

réy e, Or la dit

chemise était marquée $1.45. Pour oh

tenir 20 poc. de bénéfice, son prix aurait din étre $1.81

La méthode de calenler | pourcentage des bénéfices sur

fe prix de vente est suivie et appréciée par des milliers d'u-

sines ¢t de maisons de commerce du Canada qui ne sauraient

employer une méthode qui ne fut pas absolument correcte

et d'accord ave

s principes fondamentaux des affaires

Dun maints  hivres  darithmétique  vous  trouver e

ratsonnements comme cenx-ci

Un homme achéte un cheval $30 et le vend $75; quel
pourcentage de profits fait-il Réponse: 50 po Rien
de plus fanx ne fut jamais éerit et c'est un bien mauvais

inculquer & ceux qui en font lecture, Ce
int

a beancoup de commergants

principe &

calcul est

bas¢ sur un p vite anti-commercial et laisse supposer
qu'ils font de beancoup

Cela les

plus

gros hénéfices que cenx faits réellement rend pro

digues de dépenses inutiles et accule & une faillite qui,
avec une connaissance un pen plus approfondie du calenl du
pourcentage aurait pn facilement étre évitée

Supposons qu'un homn veuille vendre un cheval sur
la base de la transaction ci-dessus, Un courtier se présente
i lui offre d'effectuer la négociation; il demande une

1ssion de 33 1/3 pc

Le propri¢taire du cheval ayant en viie un hénéfice de
S0 pey consent et la transaction hevée, le courtier lui

Vente d'un cheva $73
Commission 33 173 1.c &
) " endenr 8
En « nee, sur les livees do vendenr le hénéfice
de 20 po. sera enticrement mangg par une commission de
33 13 pe. Le calenl nest done pas hon, (n'est-il pas vrai

encore que ce soit la fagon de caleuler des 0/10 de nos petits

marchands  qui misiderent  cette question comme de minime
mportance

Caleulez touje vos bénéfices sur les prix d

nous ne Wrons o

le  répéter, vous vou

sur une b certaine

NOUVEAUTES

it toute
e, ajou

\ente

repe

sa con-

attawres,

gir cons

¢ vendu pour

btenir le pourcentage exact du benefice s
. ' . le prix d'achat du prix de vent
t la différence ¢ divisez par le prix
EXEMPLE No 1
Woarticle coute 85 et se vend $6. Quel est le pourcen-
0 ¢ pr pon 1 3 p
Operations: rsmoin '
e beénefice), Un dollar divisé par six vous donne la
rrect o 3 p
Cette operation est des plu unples, et coming
naissance est une qu n de vitalité pour ceux qui sont
engagés on qui se proposent de s'engager dans le
elle doit étre toujours présente a la memoire e
tamment & 'esprit
EXEMPLE No
Un article coine $3 combien doit-il ¢y
donner un beénéfice de 23 Pt Réponse: $3.00,

Opérations: Déduisez 25 de 100

(le pourcentage du prix d'achat). Si $3.75 sont 75 pu
sera $3.75 divisé par 73 ou 5 cents et 100 p.c. seront
St ovous marquicz vos marchandises comme b

le font cn majorant l¢ prix d'achay de PC., vous

driez un prix de vente d'environ $4.00, soit 31 cents d
que par la premiére méthode. Quelle est des denx, la 1
correcte

Pour vous permettre d'en juger, prenez 2 P

de vente trouvé dans les Cux cas

tiendrez le chiffre intact de votre prix d'achat, dan

cond vous tomberez an-dessons, (o

ment que ¢’

la premiere méthode qui est la bonn

Que tous les commergants se souviennent que |

des hénéfices dans une entreprise commerciale doit é

ur les prix de vente des marchandises et non sur le
d'achat, nous ne

ce principe i hout de |

nt souvent

plume
un leitmotiv - monctone, ils ne  sanraient nons en

ette insistance

dans le premier vo

ceci vous donnera 75

1 pe
$5.00,
caucoup
ubtien-
e moins

ucthode

du prix
ms ob
s le s

la indique assez clair

e
e ca
tre ba
urs pr

saurions nous lasser de le leur répéter et

comme

wloir de

dont ils retireront certainement profit

Faire de la Publicité, c'est s'assurer la “Popularité” cette

chose si précieuse dans le commerce et si difficile i o!

btenir,

S. UEBERREICH, Vienne Vi.,

AUTRICHE

MARIAHILFERSTRASSE, 103

Nouveauté en Jabots Rabats, Fichus et véritables

Jabots en point d'irlande.
Fabrication en gros.
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COUTURE
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FARIS Av) Teiaphone a5 34

OUATE
EN PAQUETS

sempte de fils et autres mat

ngeres Inertes

OUATE DE COTON :
“NORTH STAR, "
“CRESCFNT
PFARL o

, est encore meillew
i meille n1|v|\ prix
) 1 pur—pas de déchets
i pacts “North Star,’
Pearl.”

ROBERT HENDERSON & CO.

MONTREAL.

JAMES STANBURY & CO., -- Toronto.

Agents de Vente

Arlington Company of Canad

Brock Co, 1ad,, W. R, The

Confe tion frangaise [La]

Fitzgibbon, Limited
Fairbairn & Co., Lul, [ Toront

Flett Lowndes & Co | Ltd

Garneau ILtée, Québe

Greenshields Limited

a, A, T

o] R.

Etoffes & robes de Priestly

Pewny
Sous-vitements marque

Stock de Printempe

Tapis

“Health

H

Henderson, Robert & Co
L

Letendre & Co.." Fred. E 22
N

Nishet &'Auld Ltd, [Toronto]
P

Penmans, Ltd. [Paris Om)

Porter S, E, & Co...

'ullan & Sons [Toronto] .
R

Racine & Co,, Alph ... AR visawes seaees 8081
u

Ueberreich, S, [Autriche]........ R e Y
w

Williams, Green & Rome Co., Ltd, [Berlin Ont]..........

—

s
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SALLE D'’ECHANTILLONS SALLE D'ECHANTILLONS
OTTAWA 111 rue Spark MONTREAL 242 rue St - Jacques
CHAMBRE 2 CHAMBRE 2

MARCHANDISES SECHES EN GROS

PRINTEMPS ET ETE 1912

Notez bien la Marque \ 1912 Demandez la marque

“Renommee” GARNEAU LIMITEE “Sphynx”
pour Etoffes a Robes QUEBEC.

pour Serges \icunas

e

Assortiment complet dans tous les départements
Tweeds, Etoffes a Robes, Serges, Vicunas, Indiennes,
Flanellettes, Broderies, Insertions, Chemises négligées
pour Hommes, Faux-Cols, Cravates, Lingerie pour
dames, Camisoles et Calegons “Balbuggan™ pour
hommes, Pavillons, Prelarts, Tapis, etc., etc.

SALLE D'ECHANTILLONS
HALIFAX Keith Building
CHAMBRE 9
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VENEZ visiter notre magasin pendant le

mois de mai, vous y verrez, dans tous
les départements, des articles de qualité
supérieure.

Nous ferons notre inventaire le 31 mai, ce
qui veut dire que nous devons nous débarras-
ser rapidement et a bas prix de nos coupons.

Venez nous voir avant que nous ne com-
mencions a faire notre inventaire ; nous
pourrons alors vous offrir quelques articles
qui stimulent réellement les ventes et des
marchandises que I'on ne peut pas obtenir
ailleurs.

GREENSHIELDS, LIMITED

MONTREAL




