


Tournée de la CCC en Atlantique

Profiter au maximum des
débouchés a l’exportation

our aider les exportateurs cana-

diens de I’Atlantique & exploiter

leur pofentiel aux Etats-Unis et
ailleurs, le personnel de la Corporation
commerciale canadienne (CCC) s’est
rendu dans la région & la mi-novembre
pour y animer une série d’activités.

Ces derniéres se sont déroulées a

St John's, Terre-Neuve (avec |'appui de la
Newfoundland and Labrador Association
of Technology Industries, NATI); &
Summerside, lle-du-Prince-Edouard (avec
I'appui de Slemon Park Corporation); &
Halifax, Nouvelle-Ecosse (avec |'appui de
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I'’Agence de promotion économique du
Canada Atlantique, APECA); et &
Fredericton, Nouveau-Brunswick (avec
I'appui d’Entreprises Nouveau-Brunswick).

Comme |'a expliqué M. Tom DeWoalf,
directeur des services de la Promotion com-
merciale & la CCC : « L'un des principaux
défis que doivent actuellement relever les
entreprises est de trouver de nouveaux
acheteurs et de nouveaux débouchés pour
leurs produits. Nous, les Canadiens, nous
savons que nous avons des entreprises et
des produits frés novateurs. La difficulté,
c’est de les faire connaitre & I'étranger. Mais
la CCC a justement pour mandat de mettre
des acheteurs étrangers en relation avec
des exportateurs canadiens et de travailler
avec ces derniers pour promouvoir leur
projet d'exportation et négocier le contrat
le plus avantageux possible pour eux. »

Chaque activité comprenait un petit-
déjeuner de réseautage, des discussions de
méme qu’un exposé général sur la CCC et
sur ses services pour aider les entreprises
canadiennes & optimiser leurs possibilités
a 'exportation. Des ateliers ont également
été offerts sur les sujets suivants :

Projet GSA de la CCC — La General
Services Administration (GSA) est |'orga-
nisme responsable des achats de I'Etat
fédéral américain. En cette qualité, elle
conclut chaque année pour les départements
et organismes fédéraux américains des
marchés d'approvisionnement qui repré-
sentent des milliards de dollars. La CCC
est & élaborer deux programmes spéciaux
pour aider les exportateurs canadiens &
tirer parti des débouchés offerts par la GSA.

Deepwater — La United States Coast
Guard (USCG) allovera 17 milliards de dol-
lars américains au programme Deepwater
— programme d'acquisition visant & rem-
placer tous les biens de la USCG par des
équipements neufs & la fine pointe de la
technologie. La USCG a accordé le contrat
de gestion du programme Deepwater &
Integrated Coast Guard Systems. La CCC
participera & Deepwater en sélectionnant

‘GESTION DE CONTRATS

Le Canada : un allié

puissant CC E

pour vos
. Canadian Commercial tion
eXPOortations v onmrecindime

La Corporation commerciale canadienne
(CCC) est une société d'Erat qui a pour mandat
de faciliter le commerce international, en
particulier sur les marchés publics. Agissant
a titre de maitre d'ceuvre, la CCC signe les
contrats d’exportation, fournit aux exportateurs
un accés aux marchés et offre aux acheteurs
la garantie du gouvernement en ce qui
concerne |'exécution du contrat. La CCC aide
également les exportateurs & obtenir auprés
de sources commerciales le crédit d’exploi-
tation nécessaire et met & leur disposition
I'expertise qu’elle a acquise dans le domaine
de |'impartition internationale, contre rémuné-
ration des services. En matiére d'exportation,
CCC est synonyme de crédibilité, confiance
et contrats.

Pour plus de renseignements, commu-
niquer avec la CCC, #él. : (613) 996-0034,
numéro sans frais (au Canada) : 1-800-
748-8191, Internet : www.ccc.ca

des fournisseurs canadiens et en les aidant
a s'inscrire au programme.

Aérospatiale et défense — En tant
qu’organisme de passation de contrats
d’exportation du Canada, la CCC se spé-
cialise dans la vente aux gouvernements et
a d'autres acheteurs & |'extérieur du Canada.
Elle est I'un des plus grands fournisseurs du
département de la Défense des Etats-Unis
et de la National Aeronautics and Space
Administration (NASA).

Annonce spéciale

Durant la tournée, M. Hugh O’Donnell,
vice-président exécutif (Expansion des
affaires et opérations) de la CCC, a signé
un protocole d'entente avec M. Norman
Betts, minisire d’Entreprises Nouveau-
Brunswick, officialisant leur collaboration en
vue d'aider les exportateurs néo-brunswickois
& pénétrer les marchés internationaux.

La CCC et Entreprises Nouveau-Brunswick
mettront en place des mécanismes favori-
sant des projets de collaboration pour aider
les exportateurs canadiens & prendre de
I'expansion sur les marchés internationaux.
Parmi ces mesures figurent : des activités

voir page —La CCC
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Conférence Invest Northwest

Investir, ¢’est vital

eattle, Washington —

10-11 mars 2003 — La deuxiéme

conférence annuelle Invest
Northwest mettra en évidence les nou-
veaux produits développés et les résultats
de travaux de recherche frés pointus effec-
tués par une grappe d'entreprises concen-
trées dans la région du Nord-Ouest du
Pacifique, c’est-a-dire dans les Etats de
Washington et de I'Oregon et dans les
provinces de la Colombie-Britannique et de
I’Alberta.

Cette activité, qui réunit des entreprises
canadiennes et américaines, est parrainée
par la Washington Biotechnology and
Biomedical Association, en collaboration
avec BC Biotech, BioAlberta et la Oregon
Biosciences Association. En tout, 87 sociétés,
dont 28 canadiennes, se sont inscrites a la
conférence pour présenter, & une assistance
réunissant 500 investisseurs et intervenants
de l'industrie, I'historique de leur entreprise
et les résultats de leurs travaux de recherche
les plus récents.

Entreprises canadiennes et
américaines au rendez-vous

Le but de cette conférence est de permettre
au nombre sans cesse croissant d’entre-
prises biotechnologiques et biomédicales
établies dans le Nord-Ovest de la région
du Pacifique de se faire connaitre. A
I'heure actuelle, la région compte quelque
320 entreprises biotechnologiques et bio-
médicales et présente foutes les caracté-
ristiques d’une grappe industrielle promise
a la réussite : on y trouve d'excellentes
universités et des centres de recherche
manifestement capables d’obtenir du finan-
cement a la recherche et de créer des
entreprises en démarrage.

Les entreprises ouvertes et fermées qui
présenteront des exposés a Invest North
veulent nouer des contacts, former des
alliances, établir des collaborations de
recherche et, par dessus tout, attirer |'atten-
tion d'analystes de I'industrie et obtenir du
financement d'entreprises de capital-risque,
de banques d'investissement et de gestion-
naires de fonds communs de placement.
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La conférence permettra aux entreprises
canadiennes, au méme titre que leurs homo-
logues américaines, de promouvoir leur
société et leur stratégie de recherche. Invest
Northwest présente un intérét particulier
pour les petites entreprises, d'une part
parce qu’elle leur permet d'observer des
sociétés établies et de rencontrer les
investisseurs qui s'intéressent aux grandes
entreprises et, d'autre part, parce qu'elle
crée un climat favorable au réseautage.

Entreprises participantes

Plusieurs cadres de la société d’Edmonton
Isotechnika participeront a Invest
Northwest et profiteront de leur passage &
Seattle pour rencontrer des investisseurs
dans le cadre de rencontres pré-établies.

Ils parleront aux investisseurs de leur médica-
ment vedette, qui sert & prévenir le rejet
aprés une greffe d’organe et a soigner les
maladies autoimmunes comme la polyarthrite
rhumatoide et le psoriasis. Isotechnika a
conclu une entente de recherche et de
codéveloppement avec la société Roche.

Les représentants de la société vancou-
veroise Angiotech Pharmaceuticals
feront le point sur leur stent & élution de
médicaments et présenteront d'autres déve-
loppements dans le domaine médicaments-
instruments médicaux. Les représentants de
la société vancouveroise Xenon Genetics,
entreprise ayant identifié, au monde, le
plus de génes responsables de maladies et
validés cliniquement, travaille au dévelop-
pement de thérapies médicamenteuses pour
le traitement de maladies cardiovasculaires,
métaboliques et neurologiques. NeuroMed,
qui elle aussi a pignon sur rue a Vancouver,
a récemment ouvert un bureau a San
Francisco et est & préparer de nouveaux
programmes pour la prochaine génération
de médicaments contre la douleur chronique,
I'anxiété et I'épilepsie.

La société ID Biomedical, qui a des
bureaux & Seattle et @ Vancouver, développe
actuellement des vaccins sous-unité pour
prévenir diverses maladies, dont celles
causées par le streptocoque A, et un vaccin
antigrippal administré par voie nasale. La
société Stressgen Biotechnologies, qui

a des bureaux & Victoria et & San Diego,
se concentre sur le développement et la
commercialisation d'immunothérapies nova-
trices faisant appel & la protéine du stress
pour un large éventail de virus et de cancers
connexes. SemBioSys Genetics, de
Calgary, travaille dans la biotechnologie
végétale et s'appréte a appliquer sa
technologie de corps gras végétaux et
d’oléosine pour produire, & coit avan-
tageux, des protéines recombinantes.

D’autres entreprises seront choisies par
le comité de sélection et la liste finale des
70 participants sera affichée & : www.
investnorthwest.org Parmi les conféren-
ciers invités du déjeuner figurent M. Mark
Edwards, de la société Recombinant
Capital, et M. Jay Hagen, de la société
Amgen, qui parleront des meilleures
pratiques dans les domaines des alliances,
des fusions et des acquisitions. Il y aura
aussi, & I'heure du midi, une table ronde
d'investisseurs qui sera dirigée par M. Rod
Ferguson, de JP Morgan Partners.

Pour plus de renseignements, com-
muniquer avec M™e Jane Shaw, agent de
promotion commerciale, consulat général du
Canada & Seattle, #l. : (206) 770-4081,
courriel : jane.shaw@dfait-maeci.

ge.ca

Au calendrier

Pour renseignements & propos des :

e Missions commerciales aux étcns-Unis,
e Colloques sur le marché américain,
consultez le Calendrier d'exportation
E.-U. &8 www.dfait-maeci.gc.ca/
nebs/menu-fr.asp

La Ccc — suite de la page 2

de commercialisation, de la formation, un
programme de partage de renseignements;
et un programme pour le développement
des produits et des services. Enfin, dans le
cadre du protocole, il a été prévu qu'un
agent d'Entreprises Nouveau-Brunswick
serait détaché, au besoin, prés la CCC.
Pour plus de renseignements sur
la fagon de mettre tout le poids du
Canada au service de vos exportations,
communiquer avec la CCC, tél. : 1-800-

748-8191, internet : www.ccc.ca g

Le commerce canadien
en revue

Rapport trimestriel sur la performance commerdiale du Canada
Troisiéme trimestre de 2002

Ce rapport sur le commerce et l'investissement décrit la croissance économique du Canada au cours du
troisiéme trimestre de 2002 et souligne sa performance dans des secteurs et des marchés clés.

La reprise des exportations soutient le rythme de la
croissance économique au troisieme trimestre

L'économie canadienne a poursuivi sa croissance au Tableau 1 : Indicateurs économiques et
troisieme trimestre de 2002, avec une hausse de commerciaux du Canada
3,1 % du produit intérieur brut (PIB) réel (taux e
Variation en pourcentage des taux annuels

annualisé)’. Bien que ce taux suppose encore une
croissance Vigoureuse, il est moindre qu’au Du deuxiéme trimestre de 2002 au troisiéme trimestre de 2002

trimestre précédent (4,4 %). A l'inverse, les Etats-

- ot : ... |PIB réel (taux annualisé, 3.1
Unis ont enregistré une croissance de leur activité ( )
économique de 4 % au troisiéme trimestre — Emploi (augmentation du trimestre, niveau) 123 100
contre 1,3 % au trimestre précédent — faisant ainsi fraux de chémage (moyenne trimestrielle) 7,6

mieux que le Canada. Indice des prix a la consommation (au troisiéme trimestre de 2001
au troisiéme trimestre de 2002)

La reprise des exportations et la vigueur du marché | 1ous fes articles 2,3
de I'habitation ont soutenu la croissance
économique du Canada au troisieme trimestre,
tandis que les dépenses de consommation étaient [Valeur du $CAN par rapport au $US (moyenne trimestrielle, niveau) 0,6399
stables et les dépenses d'investissement des
entreprises fléchissaient. Les exportations de biens
et de services ont augmenté de 10,8 %,
principalement gréce a la forte augmentation des
livraisons aux Etats-Unis (en particulier les véhicules
automobiles et les pieces); cependant, les exportations vers
I'Union européenne (UE), notamment celles vers le Royaume-
Uni, ont glissé durant le trimestre. Par ailleurs, la croissance
économique soutenue du Canada a favorisé une hausse
générale des importations, a 9,5 %. Contrairement a ce qui
s'était passé au trimestre précédent, les exportations ont
progressé plus rapidement que les importations.

Fondamental (sauf les aliments et I'€nergie) 2,4

Exportations de biens et de services (annualisé, dollars courants) 10,8

Importations de biens et de services (annualis€, dollars courants) 9,5

Source ! Statistique Canada.

Lindice global des prix a la consommation (IPC) a augmenté
de 2,3 % par rapport au méme trimestre |'année précédente;
au deuxiéme trimestre, I'augmentation avait été de 1,3 %.
L'TPC fondamental (c.-a-d. aliments et énergie exclus) a
augmenté de 2,4 % par rapport au méme trimestre I'année
précédente; au deuxiéme trimestre, la hausse avait été de
2,2 %. L'inflation — le taux de variation de I'TPC — est donc
en hausse, mais elle demeure dans la fourchette cible de la
Banque du Canada, qui est de 1 a 3 %. Le dollar canadien
s'est déprécié |égérement par rapport a la devise américaine
au cours du troisiéme trimestre : sa valeur est passée de
0,6432 $US a 0,6399 $US.

La création d'emplois est demeurée forte au troisieme
trimestre : augmentation nette de 123 100. En contrepartie,
I'accroissement du nombre de chercheurs d’emploi a porté le
taux de chdmage moyen de 7,5 % au deuxieme trimestre a
7,6 % au troisiéme trimestre.

1 Pour rendre les données trimestrielles comparables aux données annuelles, les chiffres sur le commerce des biens et des services pour un
trimestre sont corrigés en fonction des données saisonniéres, puis multipliés par quatre pour obtenir le taux annuel désaisonnalisé. Tous les
chiffres, sauf ceux portant sur les investissements, sont exprimés selon le taux annuel désaisonnalisé, a moins d‘indication contraire.
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