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L E dégel, la boue, la neige fondue,ia pluie ne peuvent altérer la qua-

lité supérieure du Contrefort BEN-
NETT qui en dépit de toutes les in-

LES ttempéries donne à la chaussure ca-

CONTREFORTS DE CONFIANCE nadienne le confort, la solidité et l'é-

BEN N ETT légance qui assurent au marchand
1 a une clientèle fidèle.

T7RADE MARK
défient la neige, la boue et le dégel; ils sont

lndéfo'mables.

Bureau d'Ontario : BENNETT LIMITED Bureau des Ventes:

28 RUE KING EST, Fabricants de Fournitures. pour Chaussures 59 RUE ST-HENRI,

KITCHENER. CHAMBLY CANTON, P. Q., Canada. MONTREAL.
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a"Foe'

LA MANUFACTURE

LAMONTAGNE, RACINE & CIE.

Une des manufactures les plus importantes du Dominion pour la fabri-
cation des contreforts, sous-caps et semelles intérieures.

Nous sommes parfaitement outillés pour la production de tous les ac-
cessoires rentrant dans la fabrication de la chaussure, tels que contre-
forts, fausses semelles, talons, sous-caps, etc.

Tous renseignements fournis promptement sur demande.

Lamontagne, Racine & Cie.,
115 rue Arago, QUEBEC.

Nos contreforts et sous-caps sont
réputés d'un bout à l'autre du Do-
minion pour leur solidité et leur
confort.

Nos fausses semelles Union et Tout
Cuir qui ont fait leur preuve depuis
longtemps, sont encore meilleures
que jamais.

Vol. XXXIll -- No 12
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Pronptitude
et

Précision.
les deux facteurs les plus importants dans
la distribution en gros de la chaussure sont
les caractéristiques qui ont fait un NOM au

Service. Robinson
Nous sommes PROMPTS dans nos envois et
nous sommes EXACTS dans l'exécution de
nos commandes, parce que notre immense
stock est toujours complet dans les styles et
pointures désirés et notre organisation et nos
facilités sont le dernier mot de l'efficacité.

A cela il faut ajouter la REPUTATION des
lignes Robinson, due à notre longue-expé-
rience dans le choix des MEILLEURS VEN-
DEURS.

JAMES ROBINSON COMPANY
UMRED

* MONTREAL
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CEUX QUI PORTENT LES
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* - -sont toujours dans la note du styl
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- C'est là une des raisons prii>cipales
pour lesquelles. il y en a tant qui les
portent. Ceux qui en font leur chaus-

- e prf érée sont, non seulement

1.8~sés suaivant, la mode, mais aussi
rtble nent, et ils obtiennent
leur de husr que seuls la

*tion Tétrault et le prix Te-
Ecrivez, talil sont capables de placer dans

\~Da ust.ç ,aussure.

* Là Chaussure' àtépointe-modèle au Canada*

k~ >lI 1Soe ~an fact ig, Co.,, Limited
~ ~-oe u gruua uuiuaw s. .5e ,jàagasueS du Caada, ainsi q leÏ Pigi.
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*d'Hé'rsiteèr
Pormettre en stock des chaussures

dont la. facilité de vente -est prouvée,

Chaussùres à tr4point6. pour lhommes
et chaustureà. McKày pour dames.

chussures, ousues et to.urnées pour
dameS

Ces marques ont depuis de nom-
breuses années conquis -la faveur
de tous les marchands de chaug-
sures.

A tous' les points de vue, les
chaussgres "Dalaco"' et -"Patri-
cia" constituent une propostion
avantageuse pour, le détaillant.

Ecrgevez,, tél4phonez ou envoyez-nous vos ordres.

- Iaousi, Lal ode & ompgne Limite
45 ' qaeVictoria

-. - SUCURSAES:TheMetrpItanS1hoe Co., 91 rue St-PàuI Est Montr6al.

Daous &de,6 Bqulevmrd Beaumarchais, Paris, France.

TANNERIE: 1704 mue tbervilre, Mntràal..
-T -. ... I

f
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IêJirivstt au ~anon.w~ m.lwin uLà PrIx Courant", svp
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Talons de
Caoutchouc
"Sure-Step',

Semelles Su-
perieures en
Composition

PANTHER
La chaussure, à semelles Panther est votre meilleur achat. A chaque

nouvelle saison les semelles at talons. en composition Panther s'établissent
plus fermement sur le marché de la chaussure. Chaque saison amène un
plus grand nombre de clients qui suivent la marche du progrès des produits
Panther.

Les semelles en composition Panther peuvent s'employer exactement
comme les semelles en cuir dans la taprication de la chaussure. Eies sur-
passent le meilleur cuir en.apparence, solidité, confort, utilité pour la pluie
ou le soleil. L'augmentatloil du prix du cuir a mis "Panther" au premier
plan. Nous serons très heureux de vous Indiquer comment vous pouvez
obtenir des chances de bdnédfces avec l tL>duits Panther. Ecrivez-nous.

anther Rubber Company, Limite

Sherbrooke ii (Qu&)

8n rvani aux annonoeurs, moftléehn La Prix Courant ,, s.v.pN

P

VOL xID= - NO 12

. 1

d



VOL X I NO 12 LE PRIX COURANT, vendredi 19 mas 1920

Notre nouvelle collection pour le

printemps 1921 sera prête

le 1 er Mai prochain

Nous vous engageons à la voir
avant de -placer vos ordres.

Vous trouverez dans cette collection

Des chaussures noires pour dames des plus derniers
modèles, d'une élégance et d'une solidité parfaite, di-
gnes de soutenir la réputation déjà bien établie de notre
marque et capables de satisfaire les clientes les plus
exigeantes.

Desi chaussures blanches pour dames, demoiselles et en-
fants, réunissant au dernier cri de la mode le confort
et Yélégance. Le choix est des plus complets et vous
ne pouvez manquer d'y trouver ce que vous désirez
pour répondre aux besoins de'votre clientèle.

Nous ne vendons qu'aux marchands de gros.

GANON, LACHAPELLE & HBERT.
55 RUE KENT

MONTREAL, Qué.
CHAUSSURES POUR DAMES, DEMOISELLES ET ENFANTS

aEn srivant #Mx .nnonceurs, mentionnez "Le Prix Courant *, s.v.p.
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DEMANDEZ

le Penetang "TETE DE BOEUF"
LE CUJR A SEMELLES HEMLOCK

FAVORI'
DE LA

Province de Québec

POUR

*Manufacturier

Jobber'

Réparateur

THE BREITAUPT LEATHER CO., Liied, KitcheerI
Représentée à Qu ibeo par Lucien Bornes. -A Montréal par John McEntyre et R. M. Fraser.

V CEST INE IDÉEE DE L'ANCIEN TEIIPS'
qede croire que le cirage à chaussure ne se vend pp.s èn hiver. Cela n'airive pas avec le

IR-AC E' A CH-AU SS U RES

Ce crage se venddurant toutes, les saisons de l'année. Il. conserve, le cuir souple,
donne un poli luisant,, résistant et rend les chaussures imperméables. Il est -bon égale.
,ment pour les claques.

Vous pouvez vous en procurer durant tout l'hiver. Il ne gèlera pas.

DonnýZ- vôtre. commande a' votre marchand de gros -ou -écrivez.nous.

THEu NUGGET POLISH CO., Llmited,
Toront o..

En 6orlvantaux annonceurs, mentionnez "IlLe -,Prix Courant " sv.p.,

Vol. )CR111 - No 121
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C'EST SUR LES BONNES MARQUES QUE S'ETA-
BLISSENT LES BONS COMMERCES

La Chaussure Yamaika répandue depuis plus
de cinquante ans dans notre province a con-

tribué pour beaùcoup à la prospérité de nom-

breux marchands-détaillants de chaussures.

Et cela pour une raison bien simple, c'est que

nous nous sommes efforcés non seulement

d'en maintenir la qualité, niais d'en bonifier

la production en y introduisant tous les per-

fectionnements susceptibles d'ajouter à la ré-

putation cle notre marque. La chaussure Ya-

maska est connue à présent dans toute la pro-

vince, comme étant un type de qualité supé-

rieure bien à part dans le domaine de la chaus-

sure, c'est pourquoi elle se vend comme par

enchantement et ne procure que des clients

satisfaits.

Voyez nos échantillons. Commandez des chaussures Yamaska.
Offrez-les à vos clients, ils n'en voudront plus d'autres.

La Cie J. A. & M. Côté
ST-HYACINTHE, Qué.

En 6crIv nt aux annoncours, msentine ".. PrIx -Courant I, s.v.p.
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Cuir 4e côte
de haute qualit dR.OB SO N
Côté chromé de couleurs
Côtés Kip Gun Metal
Côtes Kip Mats
Grenelé' Aripée Retan

Côtés vernis chromés
Côtés Kip Box
Rennes (couleurs diverses)
Split& Chrome Oc>ize.

'Eclfuilon fournis avec iai a

THE ROBSON, LETHER COej Limitèd
OSHAWA, Onfe

Mointrwa

POUR LEPRINTMPS 1.920.
Vous pourrez r6pondre
à tous les besoins de
votre clientèle avec les

CHAUSSURES
WILLIAMS

Ce sont les.chaunsures
que vous devriez chef.
aIr de prifdrenceraux
autres. Leur valeur est

meilleurs que jamais et
ces lignes vous laissent
une belle niarge.,de pro.
fit$.
Tous nos modèles sont
PsaIate sous tous rar.
porta et'de vente facile.
N OS voyageurs sont oc?
tuellement sur la. route
avec un ichantillonnage

copet. Attendez leur
viIt ou dcrlvez.nous;

WLIAMS SHOELitd
BRAMPTON, Ont. ,et ]REGINA, Saak

, En hr4vsnt aux antrnowosur% mutIsoiw. Il Le Pi .aôt.svp

Québec
MUR4

LA ST-HYAOINTHE SOFT SOLE SHOE CO
DEVIENt -LI

A, A, COTE. FIL8, Limitée
et fabrique'dans sa nouvelle usine des Chaussu-
res McKays et des Vissés Standard pour Hommeà,
Garçons, ÂAdoles3cents, Jeunes Gens et EInfants.

Telle est la nouvelle que le -commerce de
chaussures a appris avec plaisir, sOr de trouver à
cette nouvelle soiqrce d'approvisionnement les

MEILLEURES CHAUSSURES COUSUES
*McKAY ET NISSEES STANDARD

qui puissent supporter le 'plus, rude usage.

Demandez du prix à votre marchand de gros, ou

écrivez-nous directemmnt

A. A* COTE «& 'FIL89 Limitée
Successeurs de St Hyacinthe Soft Sole Shoe Coi:$

ST-HYAUiNTBE, P. Q.

No 12
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Brflosses* â Chaussures
POUR

FINIR' LA. SEMELLE
FINIR1,A'TS
FINIR -LE TALON
POIî DRAP.

BROSSE "A MAIN
POUR'TOUS USAGE

Notre longue expérience da/s le commerce -dei brosseés néces-.
saires à la fabri cation des chaussures nous met à même de ga-
ranitfr la satisfaction,

NE FAITES PAS 'D'EXPERIENCE

avec des brosses de qualité inèonnue. Donnez-nous vos com-

mandes. et soyezsasfis

NTEI) SHOE MAMMNEY, COMPANY 0F CANADA. Lii).
Aie Bennet MONTREAL .227 rue Craig ouest

90 Adelaide Street West 179 King.S&ret West 28 rue PDemers
TJORONTO KIT.CHENER 'QUEBEC.

Vol. No 12
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* Seelles Tenax
Maintenant *que le -printemps est arrives les chaussures,
que l'on a fait servir e-esesous des claqueý4on besoin
d'avoir de nouvelles semelles.

Pour faire un travail satisfaisants employez les semelles,
* TENAX Elles paraissent bien, sont eresque inusables,

imperméables, flexibles et. silencieuses. Les semelles
TENAX ne craquent pas.-

Quand -ce.sont des semelles'qu'il faut - pour'le bien de
votre clientèles recommandez les TENAX.

Gutta Percha a-nd Ru bber, Limited
SIEGE SOCIAL -ET. USINE, TORONTO.

SUCCURSALES: HALIFAX, MONTREAL, OTTAWA- FORT WILLIAM, WINNIPEG, REGINA,:
SASKATOON. EDMONTON, CALGARY, LETHBRIDGE, VANCOUVýER, -VicToRIA,

Ený loivant aux annonctum , nntonu-. Le, rlX 'Cjqiw.' ".

VOL 'l '' r - No 12
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Chausser la Femme à son Gout
est un problème difficile pour tout marchand,de chaussures.

Nous nous sommes efforcés de résoudre les difficultés
de ce problème commercial en devenant

Fabricants e.clusifs de chaussures de femmes par le
procédé à Trépointe Goodyear.

En concentrant toute notre expérience et toute la
science de nos .onremaîtres et ouvriers experts sur
cette spécialité, nous' sommes arrivés à créer les mo-
dèles les plus élégants en fait de

Chaussures Fines pour Fenmes

et à en approvisionner le commerce au plus bas prix
possible.

Les chaussures portant la marque de la Perth Shoe
Company Limited ne peuvent que vous attirer des élo-
ges de vos clientes les plus difficiles. Si vous avez une
clientèle féminine malaisée à satisfaire, voyez nos
échan'tillons et prenez notre ligne en stock et vous
verrez toutes les difficultés tomber comme par en-
chantement.

Ecrivez-nous ou voyez nos voyageurs.

The Perth Shoe Company,
Limited

PERTH, ONTARIO.

VOL XXXM - No 12
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ILA T]REPOINTrE -"GILOBE
*A COUSSIN

Une, véritable trépointe Goodyear cousue a
même la semelle - une* caractéristique de nos
chaussures pour demoiselles, fillettes, enfants
et béb4s, qui assure un conifort- exceptionnel 'et
'facilite la croissance du pied.

Les autres avantages qui ajoutent ai la p>opula-,
rité'de ces chaussures, sont la semelle molle à
coussin et le remplissage en liège mou entre la
fausse semelle'et l asemelle extérieure.

-GL OBE SHOE ILIMITIED
Fabrique à' TERREBONNE, Qué.

Prenez*.ený stock les

CHAUSSURES. FINES ICKAY POUR, DAMES
faites par la 4abrique

L'élégance de leurs modèles, leur qu .allt6 résistante, le confort qu'elles donnent 1 liront sOre-
ment à votre clientèle, quelque difficile qu'elle soit et les ventes rép6tées que vou ferz voiat ré-
compenseront de la sagesse que vous avez eue de pousser la vente de ces chaussuresý. En d6pit
de la hausse générale de la matière,nous pouvons vous offrir des prix qui rendront;vçs ventes
faciles tout en vous laissanit.une bonne marge, de profits.
Poùr plus *de renseignements, écrivez-nous aujourd'hui même.

THE LADY'-BELLE ' '10ECOMPANT, LIMITÉI.-
Fabricants de *chaussures fines McKay pour feme

KITCHENER - - Ontario.

En lorivant aux annonceurs, mentio .nnez "lLe Prix Courant", S.v.p.
I.

VoL XX= -No 12
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En dorivant aux annoncewm, musonnhz M Le PrIx Copint"ne s.v.

RE CONTRàFORT

"PERFECT
est le tpeme de la perfecticin. Sa solidité, -sa résis-
tance à Ilumidité, sa forme assurant l'ajustement par-
fait en font le meilleur produit du genre sur le marché.
*Avec ce contrefort vous mettrez de la qualité dans vos
chaussures et vous leur donnerez une jolie apparence,
.parce qu'elles résisteront à l'usage le plus dur et vous.
donneront le meilleur ajustement qu'il soit possible
d'obtenir.

LE CONTREFORT LE PLUS ECONOMIQUE
*'SUR LE MARCHE.

Perfection 'Counter Limited'
699 Avenue Letourneux, -angle rue Ernest,

MontréaL

UN. FAISEUR. D'ARGENT'
Le matériel pour se-

melles et talons LAS-
TAWL répond à la
grande demande du
public aujourd'hui. Il

*est imperméable et
meilleur marché que le
cuir -. Juste ce que le
public désire pour les
semelles, les taloha et
les réparations.

LASTÂWL est un fai-
seur d'argent pour les
marchands et les répa-
rateurs de chaussures.

Ecrivez pour avoir notre proposition.

Rith & Foreign Agencies, iinited
1 7,rue St-Jean, Montrial

SEULS AGECNTS EN CANADA.

FATE UNE VENE. DE
CHAQUE DEMNDE DE

RENSEIGNMS.
Les vêtemients die la

"Maque .Progress"y
FAITS D'APRES NOTRE SYSTEME

SUR MESURES.
vous permettent de plaire à tous les goûts
et de donner un service rapide.

Ecrivez-nous pour plus de renseigne;

ments.

He V1NEB EIG-& CO., LII.
1202 'BOULEVARD St-LAURENT

MONTREAL
Fabricants des Vitements "Marsque Progresa"'
Département de' la confection sur mesures&

Vol mn ~- o 12LE PRIX COURANT, vendred 19 maars 1920'
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NA -VAR -LAC
VERNIS ET APPRETS CELLULOSE POUR CHAUSSU-

RES, TOUTES LES' COULEURS AU CHOIX. DEPUIS LE
TON UNI JUSQU'AU FINI BRILLANT FRANÇAIS

Spécialités NA-VAR-LAC pour Chaussures
EMAILS BLANCS et GRIS pour chaussures en cane
vas.

EMAIL NOIR pour chaussures de haute qualité, -
donne des talons recouverts de celluloid à un coût.très
modéré.

SOILPROOF pour employer pendant que l'on émaille
et finit les chaussures en canevas - laisse les tiges àbso-
lument propres et épargne beaucoup de travail ainsi
que le coût des couvertures ordinaires.

Tous les produits ci-dessus sèchent rapidement et on
peut les appliquer par le pinceau à air, d'où une 4ource
d'économie de temps et de travail.

TEINTURES IMPERMEABLES. Qualité spéciale.
Toutes couleurs.

Nos finis sont résistants, flexibles, ne s'écaillent pas, ne craquent Das ni ne
perdent leur couleur.

Livraison prompte - Qualité Garantie.
Les plus bas prix.

FAITS AU CANADA,
Par une compagnie essentiellement canadienne

NATIONAL VARNISH COMPANY OF CANADA, Limited
Fabriques et Laboratoires: 369-rue Craig ouest.

Bureaux: 120 rue St-Jacques, MONTREAL

Rn écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant ". s.v.p.

Vol. XXXIII - No 12
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Slmonds Saw .. .... 8
Stauntons Ltd. ... 73
Stili Mfg. Co .. 73
Steel CO .. .. .. .. 70
Sun Life of Canada 76

Tanguay, Jos.. .

.Tétrault Shoe, .
Tower Canadian Ltd.
Trees .. .. .. ..
Trudel & Guillet

United Shoe.

Williams Shoe Co.
Western Assurance

Co. .. .. .. ..

21
39
.5
27
47
56

13

12

76

Vin eberg & 0o.
17-27-63-66

La vieille cité de Québec a toujours gardé son titre de Cité-Reine
pour la fabrication de la chaussure.
Parmi IIt$Ioms qui contril6uent à cette réputation, celui de

JOS. TANGUAY
figure en bon'kang, et les chaussures qui sortent de sa manufacture
sont appré ciées au plus haut point par le public et par le commerce
de déta~il.
Si, vousa voulez crier et entretenir une clientèle fidèle pour chaus-
sures d'hommes, de garçons, de femmes, de filles et d'enfants,

adressez-vous-a

io.-TÏANGýUA.Y
FABRICANT DE CHAUSSURES

Angle des rues du Roi et St-Domi*nque, *-QUEBEC, P. Q.

E 0-à,i '
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Le Contrefort
D.& Pu

Pourquoi le contrefort D. Po
est une fondation . solide pour
toute -bonne chaussure@

Tout d'abord par ce qu'ils sont faits en fibre
choisie -qui est travaillo"e d'après notre pro--
cedé spécial pour lui assurer une plus gran-
de durée.

Les contreforts D & P font paraître une
chaussure plus élégante, quelqu'extraorcli-
naire ou excentrique que puisse être l'assise
-du talon.

Ils. sont solidement construits et résistent
comnme du fer; cependant ils sont aussi con-
fortables qu'une vieille pantoufle,

Nous répétons que chaque contrefort f abri-
qué par nous comporte la- garantie de don-
ner une satisfaction durable.

Laissez-nous éoua adresser des échantillons.

DIJCLOS &PA-YAN
Tannerie et Fabrique: ST-HYACINTHE, P.Q.

Bureau des vente et entrepôt: 224 rue Lemoine, Montréa.

Représentants:
Pour Ontario : E. R. Lewis, 45 Front Street East, Toronto.

Pour la ville de Qu6becc Richard Frères, rue St-Valler, Qufibec.

£nelorivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courait" v.'

Vol. XXXIII - No 12
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'HYAWATH A'
Pantoufles Mocassins

Les caractéristiques exclusives de ces Mocas-

sins sont:

(1) Empeignes piquées à la machine au 'fil poissé;

(2) Doublure en feutre pure laine;

(3) Les doublures formant partie intégrante du cuir;

(4) Courbe du talon correspondant à la forme du

pied;

(5) Mise en forme de chaque paire.

Fabriquées par

The Montreal Moccasin Co.
LIMITED.

10 AVENUE SHAMROCK - - MONTREAL

o drivant aux annenurs, mentiennes L. -Prix Courant ', s.v.p.

LE PRIX COURANT, vendredi 19 mars 1920
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LA

Pas de commerce de chaus-
sure profitable sans une

:11 bonne marque!

LA CHAUSSURE

RENA
est la reine de la chaussure pratique, élégan-
te et d'un prix raisonnable, pour dames, fil-
lettes et enfants.

VOYEZ -NOS
ECHANTILLONS.
DEMANDEZ
NOS PRIX ET
CONDITIONS.

Nous sommes prêts à remplir toutes les com-
mandes promptement et avec soin, à votre
entière satisfaction.

La Compagnie
de Chiaussures LA RENA

Angle rue Ernest et 3ième Avenue, Mgisonneuve, Montréal.

Salle d'échantillons : 10 rue Victoria, chambre 210, Montréal.

J!

En lorIvant aux annonoeurs, -mentonne .e Prix Cmrant" s.v.p.

Vol. XXXIH - No 12
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La Saison des Chaussures de Caoutchouc pour 1920
S'EST OUVERTE LE 1er MARS

Nos voyageurs sont maintenant
sur la route pour présenter la ligne

la plus attractive de chaussures de

caoutchouc qui ait jamais été soumi-

se au commerce canadien et compre-

nant les formes -et les modèles les

plus récents.

Voyez l'un d'eux avant de placer vos

commandes d'automne.

THE COLUMBUS RUBBER COMPANY
OF MONTREAL, LIMITED

SUCCL4RSALES A: MONTREAL, OTTAWA, WINNIPEG et CALGARY.

En 6orivant aux annonceurs, mentionnez " Le Prix Courant ", s.v.p.

'I

LE PRIX COURANT, vendredi 19 mars 1920
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Votre commande de CLAQUES

dépend de la. QUALITE. et du
service que vous avez à offrir

à vos clients.

SI VOUS ACHETEZ LES CLAQUES

atese Cross.
vous êtes assurés de la QUALITE, et si cette.ligne vous

st fournie par NOUS l'attention que nous portons à ce

commerce, et l'assortiment considérable que nous avons

toujours en mains, vous assurent le "SERVICE."

Vous recevrez la visite de notre représentant dans le

-ours de MARS. Confiez-lui vos commandes, vops serez

satisfait.

La Maison Girouard Limitée
SAINT-HYACINTHE, P.Q.

EA Gorivant aux annonceurs, mentionnez Le Prx Courant ". s.v.p.
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Où il ne.peut y avoir de compromis
On ne ieut mettre en doute l'importance d'employer le meilleur
sousecap queTlon puisse obtenir.

Le style et la durée de la chaussure en dépendent.

*la chaleur, la; transpiration du pied et l'humidité doivent être
combattues avec soin si une satisfaction de 100 p.c. est garantie
avec v .os -chaussures. Il ne peut y avoir qu'une seule réponse:

EMPLOYEZ LE
SOUS-CAP

VUL-CO=U UNIT '

BVeckwith .Box. Toe Limited
Sherbrooke, Québec. 30eet 28ce. 1918.

LA-. DISTINCTION DES TONGIS MFIII B
Tenez* ces manteaux Imper-
miables pour livreurseta

- tres travalileurs du dehors et

Faits daprèsl i~YSTEME eUR MESU. OR CLIENTELE.
RESt é vo déiilsAUGMENTERARES sevoi das tus es ètis dtaisDe qualité supérieure, dura-

de façon àire auàx gens dficiles. Cha- ie et absolument Imperia-
bece sont des ,man-

que mocdèle est uespreréto.tiaux faciles à vendre

Ecrivez-nous pour plus de renseigne- ' beaux bên6ficqas.
ments.Ecrivez . pour

met* « prix et détals.

.,,1202 Boulevard -St-Laurent,

MONTREAL. 1SRI

Fabîricants des vEtements "Marque' Progreas.",OCA
* TOWER CANADIANA

Département de la confection sur mesures.L'UR

Toronto, Halifax,
___________________________________________ - Winnipeg, Vancouver.

Rn écrivant aux annonceurs, mentionnez U"Le Prix Courant ". S.v.p.
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Mars et avril sont de gros mois pour les Imperméables et l es Dominion
Raynsters I sont les Imperméables pour le style et la satisfaction générale.

Ce sont les Imperméables "faits en Canada" garantis absolument à
J'épreuve de l'eau, il@ se font en différents -modèles et tailles pour hommes,
dames et enfants et comprennent les lignes à prix populaires aussi bien que
les plus jolies et leo plus riches qui puisosent Ctre falies..

Les acheteurs devraient se mettre en rapport avec -notre succursale la
plus proche pour éltre tenue au courant de. nos dernières nouveautés dès lebr
apparition et aussi pour faire livrer promptement leur assortiment de prin-
temps et leurs commandes pressées.
Les succursales du DOMINION RUBBER SYSTEM SERVICE sont situées à

Jiailfax. 8t J<shn. Q4uébec. Montréal, Ot-
tawa. Turunto. Hàmiltun. London, Kit-
chffle-. No rth Bay,. Fort WllUam.
%Vlnnlpég. Brandon.- Regina. Rau-
kattxin. Caluaty. lFdmnonton. 'tan-
cquver et Victoria..,

*~écrivant aux annonceurs, mesitIonnez Il LePrwCuats.p
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Vol. Ill MONTREAL, MARS 1920 No. 3

Note sur le commerce du cuir et de la chaussure

Quelques nouveaux modèles d'automne sont déjà
sortis-Les prix du cuir et de la chaussure
sont stables - Rien de bien nouveau dans les
styles pour l'automne.

Pâques vient cette année au bon moment pour
le. commerce de la chaussure. Il n'est ni trop tôt
ni trop tard. Lorsque les fêtes de Pâques tom-
bent trop tôt en mars, il n'y a généralement
qu'un mouvement restreint dans la chaussure, et
quand, elles sonlt retardées jusqu'au milieu d'avril,
les affaires n'oflt pas tant d'éclat du fait que les
jours chauds qui les précèdent sapent l'intérêt des
achats de PA4ues. Cette année,-le dimanche de
Pâques vient 18 4 avril, ce qui donne toutes chan-
ces pour une )onne semaine de magasinage en un
temps. où les Ciseaux commencent à gazouiller et
où le soleil réchauffe le coeur des gens. Les dé-
taillants ont, cette année, de meilleures espérances
que de coutume. Nous avons eu un hiver long et
rigoùreux et, encore que les affaires aient été plus
brillantes que d'habituds,à cette période de l'année,
tout le monde s'attend à ce qu'un peu de chaleur et
des jours de tête donnent un élan nouveau au com-
merce dans toutes les lignes. La semaine précé-
dant Pâques doit être, cette année, une semaine-
record pour les ventes'à moins que ce soit la faillite
de tous les Indices.

, La plupart des manufacturiers ont lancé leurs
nouvelles lignes, principalement ceux qui recher-
chent le commerce de-l'ouest. Il n'y a pas beaucoup
d'innbvatons, mêmie dans les lignes pour dames.
Une des caractéristiques est la prédominance des
coupes basses qui sont plus nombreuses que d'or-
dinaire pour les expositions d'automne. Néan-
moins les chaussures de huit et même neuf pouces
maintiendront leur popularité et quelques tiges de
10 pouces se rencontrent parfois. Si la jupe cour-
te est destinée à demeurer et surtout si elle est des-
tinée à être même encore écourtée, les styles hauts
seront, sans nul doute, plus populaires, bien que le
prix aura pour effet de -renforcer 'la position des ox-

fords. Le "brogue" soulier d'aspect rustique a ob-
tenu une telle popularité la dernière saison comme
chaussure d'hiver, et les brochés furent tellement
employés qu'une bonne quantité d'oxfords serait
un achat pour le commerce de ville. Les bouts
allés semblent avoir grandi en popularité et il y a
tendance à l'empeigne courte, en dépit de l'opposi-
tion à l'idée française. On peut dire cependant
que, sauf pour les goûts outrés, l'empeIgne courte
ne fera guère d'adeptes du moins jusqu'au prin-
temps prochain. Quant aux prix, Il ne semble guè-
re devoir y avoir de changements. Les manufac-
turiers déclarent qu'ils payent plus cher que jamais
aujourd'hui pour les tonnages désirables de cuir à
tiges et à semelles. Il est certain que dans les li-
gnes de chevreau le marchand devra payer plus
cher pour les chaussures de qualité qu'il ne. paya la
saison dernière. On peut en dire autant des cou-
leurs en veau de haute qualité et en cuir de côté.

Les conditions américaines

Un rapport de Boston dit, en ce qui concerne
les lignes de chaussures de qualité moyenne pour
l'automne, que les styles sont' conservatifs, la plu-
part des échantillons étant en chevreau noir ou
brun, en veau, en cuir de flanc ou cabretta. Deux
manufacturiers, gros producteurs de chaussures à
prix populaires, ne montreront pas de chaussures
avec tiges en drap. Un autre manufacturier regret-
te qu'il n'y ait pas de demande parmi ses clients pour
des chaussures en cuir verni avec tiges de fantai-
sie. Les cuirs de Suède en beaver, gris, brun et
noir se rencontrent dans les lignes de belles chaus-
sures habillées. Les empeignes continuent à être
longues - de 31/2 à 4 pouces, avec un plus grand
intérêt manifeste pour les talons bas.

Les opinions en ce qui concerne les prix et sty-
les à venir sont très partagées. Des chaussures
faites en Lynn sont cotées de $6.50 à, $11 la paire
pour le stock régulier. Dans certains cas, les prix
sont plus bas et dans d'autres plus élevés. • Une
maison faisant des chaussures à trépointe à $10.00
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et $11.00 la paire s'attend à ce que ses clients con-
tinuent à payer ces prix. Un autre manufacturier
faisant une ligne simllaire de chaussures s'attend
à ce que ses clients préfèrent des oxfords à tré-
pointes à $1.50 de moins que les bottines.

Un fabricant de chaussures MlcKay à $6.00 la
paire dans le gros se montre très optimiste concer-
nant l'avenir du commerce. Il pense que beaucoup
d'acheteurs abandonneront les lignes très chères
pour acheter des McKays meilleur marché.

Les oxfords "Brogues" se vendent pour le
printemps et l'automne.

Les chaussures "Brogues" en cuirs noir et
brun, d'un fini lisse sont parmi les lignes de nou-
veaux échantillons. Un manufacturier conservatif
s'attend à ce que le gros de ses affaires pour l'au-
tomne se fasse en styles "brogue" portés avec des
chaussettes de laine, et Il ajoute que 75 pour 100
seront des chaussures à talons bas.

Les prix élevés sont naturels
Une dépêche de Boston donne les points sail-

lants du rapport de la commission de l'Etat de Mas-
sachusetts sur les nécessités de la vie qui exonère
le commerce de chaussure de l'accugation de "pro-
fits exagérés." En discutant l'augmentation du
coût des matières première set de la main d'oeuvre,
la Commisison dit:

"Les marchands n'ont guère fait plus de pro-
fit qu'en 1913. Le rapport montre que le coût de
manufacture d'une paire ordinaire de chaussures
de prix moyen a augmenté de 185 pour 100 de 1913
à 1919. En 1913, le coût moyen était de $2.55, et
en 1919, il était de $7.26."

La Situation du cuir
En dépit du fait que nous sommes entre deux

saisons, le cuir du haut et le cuir à semelle demeu-
rent fermes. 'Une bonne quantité de quelques qua-
lités des deux lignes est expédiée aux Etats-Unis et
quelques affaires avec l'Europe sont faites, en dé-
pit des conditions défavorables du change. Les
rapports d'Amérique indiquent un marché ferme,
bien que la- désorganisation des facilités de trans-
port ait empêché la distribution à un dégré consi-
dérable. Le veau se maintient encore à des prix
élevés, étant vendu à $1.40 pour les noirs et $1.50
pour ceux de couleur. Le chevreau est encore
cher pour les bonnes qualités qui se vendent $1.65
pour les' couleurs et $1.45 pour les noirs. Le prix
élevé du chevreau fait orienter les achats vers le
veau et le kangaroo., La situation des peaux est
calme et très peu d'affaires sont faites soit dans
les lignes indigènes soit dans les lignes étrangères.
A Chicago, les peaux épaisses de bouvillons indigè-
nes des packers sont dotées à 40c et les peaux de
buffles du pays à 28c. Le marché de la peau sèche
est calme et faible. Les vendeurs demandent des
prix' basés sur 45c, pour les Mountain Bagotas,
mais les acheteurs ne font des offres qu'à trois
cents au-dessous de ce chiffre.

Notes sur le commerce des
caoutchoucs

Les voyageurs sont actuellement en route avec
les échantillons, de la nouvelle saison et tout le
pays, d'Halifax à Victoria, est battu pour récolter
les commandes de chaussures en caoutchouc pour
la saison 1920-1921. Il y a eu un certain nombre
de changements dans les prix de liste des lignes'ré-
gulières de chauss'ures en caoutchouc tels qu'an-
noncés en décembre dernier. En comparant soi-
gneusement les différentes lignes, on peut dire que
cette augmentation est, en moyenne, de six à sept
pour cent. Cette augmentation est contrebalancée
en quelque sorte par l'escompte de cinq pour 100
alloué aux* commandes placées avant le 30 avril
1920. Une forte discussion s'est élevée au cours
du dernier mois, parmi les manufacturiers sur l'a-
doption de ce dernier cours, le sentiment de quel-
ques-uns étant que, vu la tendance à la hausse des
coûts de· production, l'escompte n'était pas raison-
nable et était inutile. Cependant, Il fut décidé fi-
nalement que cette concession serait faite pour
apaiser les plaintes de certaines sections du com-
merce de détail relatives à la nécessité de com-
mander la chaussure en caoutchouc très à l'avance.
Les manufacturiers décidèrent qu'il n'y aurait pas
de changements dans lès dates et termes usuels,
cette année.

Les rçisons de l'augmentation
Les manufacturiers donnent conmne raison de

l'augmentation des prix du caoutchouc brut, qu'il
y a eu une augmentation continuelle du prix des
tissus et des draps. Certaines lignes, disent-ils
sont Impossibles à se, procurer et les prix augmen-
tent constamment. Il y a eu au moins quatre aug-
mentations dans les prix de la main d'oeuvre dans
les neuf derniers mois et l'on s'.attend à ce qu'avant
l'ouverture d'une autre saison de fabrication de
nouveaux changements de prix soient nécessaires.
Il devient de plus en plus difficile de se procurer la
main d'oeuvre féminine suffisante qui coûte pres-
que le double de ce qu'elle coûtait Il y a cinq ans.
Il s'einsuit que les manufacturiers sont de deux à
trois mois en retard dans leur production pour les
articles de sports et de tennis qui auraient dû être
expédiés le premier de mars. Cela prendra' jus-
qu'au premier de mai pour livrer les articles d'été.

Nouvelles lignes
La plupart des catalogues sont entre lps mains

du commerce. Il n'y est pas montré beaucoup de
lignes nouvelles, car il n'y a pas eu de grands chan-
gements dans les formes de chaussures depuis une
couple de saisons. Les formes longues et étroites
prévalent dans les belles- lignes pour. femmes et
pour les hommes, la forme anglaise prédomine
dans les marchandises de haute qualité. On obser-
vera dans les lignes des différentes compagnies une
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en'dance à éliminer les modèles Inutiles et à se
concentrer sur les formes et finis normaux. Dans
les couleurs, il y a prédominance de gris et de tans,
avec préférence pour cette dernière nuance. On
verra du blanc dans quelques lignes et les semelles
rouges seront plus populaires si l'on en juge par les
échantillons.

Le sentiment des détaillants
Un grand nombre de détaillants ont exprimé le

sentiment que la vente des caoutchoucs devait être
retardée cette année jusqu'à ce que les échantillons
de chaussures auront considérablement changé et
tion dans le .commerce de chaussures soit plus
nette.

Le sentiment prévaut que vers août ou sep-
tembre les conditions dans les matières premières
de chaussures auront considérablement changé et
que les manufacturiers eux-mêmes sauront mieux
où ils vont quant aux coûts de production. Un
manufacturier, en discutant de la situation, admet
que -les conditions peuvent changer légèrement
vers l'été et dit qu'il ne fait aucun doute que si les
ooûts de production diminuaient matériellement,
les manufacturiers feraient des ristournes quand
les marchandises seraient expédiées, comme cela
se fit il y a une couple de saisons. Pour l'instant,
il ne semble guère y avoir de promesse, dans un
avenir prochain, pour quelque amélioration soit
dans la situation de la main d'oeuvre, soit dans cel-
le des matières premières, et il.semble raisonnable,
à ce point de vue, d'acheter aux présentes cota-
tons.

DANS LE DOMAINE DE LA CHAUSSURE

La Eastern Canada Shoe Company a commen-
eé ses opérations comme manufacturiers de chaus-
sures dans la province de Québec. M. DeBien et
M. Contain en sont les associés.

La Gosselin Shoe Company est en trahi de
faire ériger une usine dans la cité de Québec.

M. W. F. Tar.ner, de la Tétrault Shoe Manu-
facturing Company, Limited, Montréal est actuel-
lement en voyage, à.Terreneuve avec les échantil-
lons d'automne de la compagnie.

Du 15 mars au 1er avril les voyageur de la
Tétrault Shoe Manufacturing Company, Limited,
Montréal visiteront. tout le Canada avec les nou-
veaux échantillons d'automne qui comprennent
beaucoup de nouvelles lignes et trois formes en-
tièrement nouvelles. M.- G. H. Ferguson visitera
l'Ouest du Canada; M. J. Heffering, l'Ontario; M.
C. E. W. Lessard, Québec; et M. F. W. Laskey, les
Provinces Maritimes.

M. John -Myles, gérant général de la Columbus
Rubber Company of Montreal, Limlted, et M. E.
Larose, gérant des ventes viennent de passer une
semaine à Winnipeg, en consultation avec M.. Con-
nolly, gérant de la succursale de Calgary, et M.
Barrett, gérant de la succursale de Winnipeg, en

vue de l'extension des affaires de la compagnie
dans l'Ouest du Canada. Des arrangements ont
été déterminés pour permettre à l'usine d'augmen-
ter sa production pour répondre à l'augmentation
des affaires et les perspectives commerciales de
cette Institution paraissent être des plus brillantes.

La firme opérant la Atlas Shoe Hospital,- Mont-
réal, a été dissoute.

St-Jean et Cie, manufacturiers et marchands
de chaussures en gros, Montréal, se sont réorgani-
sés sous le nom de St-Jean et Cie, Enregistrée. M.
Henri A. Guénette et Henry G. Lawrie en sont les
registraires.

L'actif de la Perfect Shoe Co., Ltd., Montréal
a été annoncé à vendre par soumissions.

L. C. Petronzio & Frère, cordonniers, Mont-
réal, ont dissous leur association.

M. J. B. Avila Corbeil s'est enregistré comme
marchand-détaillant de chaussures à Montréal;
son magasin sera connu sous le nom de "Le Soleil".

M.. -A. H. Hamilton, autrefois avec la Ames-
,Holden, McCready Co., Limited, a été nommé gé-
rant de production de la manufacture No 2, de la
Tétrault Shoe Manufacturing Company, Limited,
Montréal.

M. J. I. Chouinard, président de la Star Shoe
Company, Ltd., Montréal, est parti passer deux
mois de vacances dans le Sud.

La Columbus Rubber Company of Montreal,
Limited, a publié un nouveau catalogue concernant
les marques Santa Maria et Columbus. Ce catalo-
gue est en deux couleurs et montre la série complè-
te des produits de la compagnie. La compagnie In-
forme ses clients que des stocks sont détenus à
Montréal, et aux succursales d'Ottawa, Winnipeg
et Calgary, ainsi que la plupart des marchands de
gros.

M. L. A. Blanchard, de la Succursale de Mont-
réal du Dominion Rubber System a été nommé as-
sistant gérant de la division de Québec avec bu-
reaux généraux à Montréal. •

Le catalogue de 1920 du Dominion Rubber
System vient d'être publié. Ce catalogue comporte
soixante-douze pages traitant des marques Domi-
nion, Jacques-Cartier et Merchant.

La Perth Shoe Company, Ltd., a pris une In-
corporation fédérale sous la loi des compagnies.

La Rubber Company of Canada, Ltd., a été in-
corporée avec un capital de $2,000,000 et siège so-
cial à Montréal.

Des letties patentes d'incorporation ont été
émises à la Eastern Canada Shoe Company, Ltd.,
Cité de Québec. La maison est capitalisée à
$99,900.

MM. Nap. Tétrault, de la Tétrault Shoe Manu-
facturing Co., Llmited; Joseph Daoust, de Daoust,
Lalonde & Company, Limited; et Dufresne et
Locke, manufacturiçrs de chaussures de Montréal,
ont chacun contribué pour $25,000 à l'oeuvre de
reconstruction de l'Université de Montréal.
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L'Association des manufacturiers de chaussures du Canada

• On sait toute l'expansion prise par l'industrie
de la chaussure au Canada pendant la guerre et les
perspectives brillantes qui s'ouvrent à cette indus-
trie nationale pour peu que nos manufacturiers sa-
chent en profiter. Les manufacturiers de chaus-
sures du Canada ne sont pas restés Inactifs; leur
organisation a travaillé ferme pour développer
la production et en assurer l'écoulement. Aussi
croyons-nous à propos de donner quelques rensei-
gnements sur l'Association qui groupe les manufac-
turiers de chaussures du Canada et cherche à poui-
ser les intérêts de tous ceux engagés dans cette
branche.

Constitution et Règlements de l'Association des
Manufacturiers de Chaussures du Canada.

I.-NOM.

1. Le nom de l'Association sera "L'Associa-
tion des Manufacturiers de Chaussures du Canada"
(affiliée à l'Association des Manufacturiers Cana-
diens).

2. Le siège social de l'Association sera situé
à Montréal.

3. Tous les rapports, avis et brochures, distri-
bués par l'Association seront rédigés en français et
en anglais. •

I.-BUTS.

4. Les buts de cette Association seront:-
(a) De développer et de protéger les Intérêts

des personnes, firmes, sociétés et corporations en-
gagées dans la fabrication des souliers et chaussu-
res dans le Dominion du Canada.

(b) D'encourager la formation d'associations
locales de manufacturiers de chaussures.

(c) De rectifier les abus qui existent dans ce
commerce

(d) De se libérer de toute Imposition Injuste
ou illégale.

(e) De disséminer parmi ses membres des
renseignements précis et utiles.

(f) D'implanter des méthodes et usages com-
merciaux uniformes.

(g) D'encourager le commerce d'exportation.
(h) De développer des relations amicales en-

tre ses membres.

III.--MEMB.tES.',

5. Toute personne, firme, société ou corpora-
tion qui est actuellement, ou qui pourra devenir
membre.

6. Les demandes pour devenir membre de-

vront être faites, par écrit, au Secrétaire-Trésorier.
7. Le Comité Exécutif est chargé de statuer

l'acceptation, le dandidat en sera conformément
averti et il sera considéré élu sur paiement des
honoraires.

8. Tout membre qui ne veut plus faire partie
de l'Association doit en donner avis conforme au
Secrétaire-Trésorier, trois mois d'avance, et payer
tous arrérages de redevances et cotisations à l'As-
sociation.

IV.-OFFICIERS.

9. Les officiers de cette Association seront un
Président d'Honneur, un Président, deux Vice-Pré-
sidents et un Secrétaire-Trésorier.

10. Le président aura la surintendance géné-
rale des affaires de l'Association. Il présidera toutes
les réunions de l'Association et du Comité Exécutif.

11. Les vice-présidents, dans leur ordre d'an-
cienneté, seront, en l'absence ou en cas d'impossi-
bilité d'agir du Président, chargés de ses fonctions.

12. Il sera du devoir du Secrétaire-Trésorier
de tenir une liste fidèle des membres et de leurs
adresses, ainsi qu'un registre exact de toutes les
affaires de l'Association ou de son Comité Exécutif
ou de tout autre Comité faisant rapport à ce der-
nier. Il dirigera la correspondance de l'Association.
Il recueillera et conservera soigneusemelt tous les
livres, papiers, lettres, documents et comptes qui se
rattachent, ou qui sont d'intérêt à l'Association. D
livrera ces pièces, lorsqu'il en sera requis par le Co-
mité Exécutif, à la personne ou aux personnes qui
lui seront Indiquées, et remplira tous les devoirs re-
levant de sa charge, ou que le Comité Exécutif
pourra ordonner.

Il sera le dépositaire des fonds de l'Association;
il verra à ce que tout argent encaissé soit déposé
dans un compte général, et qu'aucune somme d'ar-
gent ne soit retirée de ce compte sans la signature
du Président ou du Secrétaire-Trésorier et celle de
tel autre officier ou membre que le Comité Exécutif
pourra indiquer, par résolution. Il fera rapport ré-
gulièrement au Conseil Exécutif de l'état financier
de l'Association. Il fournira un Bon de garantie aux
frais de l'Association pour la somme que détermi-
nera le Comité Exécutif. Les livres et comptes se-
ront tenus au siège social de l'Association où cha-
que membre du Comité Exécutif aura la liberté de
les examiner durant les heures d'affaires.

13. Le Secrétaire-Trésorier (qui devra possé-
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der l'anglais et le français) pourra être rémunéré,
et il sera nommé par le Comité Exécutif qui fixera
sa rémunération.

V.-COMITES.

.14. Le Comité Exécutif sera composé du Pré-
sident, des deux Vice-Présidents et d'un Représen-
tut pour chaque cinq membres ou fraction d'après
la division géographique suivante:

(1) Ouest - comprenant les Provinces .des
Prairies et la Colombie-Anglaise.,

(2) La Province d'Ontario.
(3) La Province de Québec.
(4) Les Provinces Maritimes.
15. -Le Comité Exécutif exécutera ou verra à

l'exécution des instructions de l'Association. Il agi-
ra comme mandataire de l'Association, lorsqu'elle
ne sera pas en séance. Il aura la surintendance gé-
nérale de la ligne de conduite de l'Association; tous
les Comités lui feront rapport et les actes de ces
Comités pourront, en tout temps, être révisés par
lui. Il aura le pouvoir de remplir toutes vacances,
tant dans son effectif que dans celui de n'importe
quel comité, en cas de mort ou de démission, et de
remplacer temporairement tout officier ou membre
de comité qui, pour une cause quelconque serait
absent.

16. Le Président pourra convoquer une réu-
nion du Comité Exécutif à son gré, et il devra le
faire à la demande écrite de n'importe quels trois
membres du Comité Exécutif, dans les trois jours
qui suivront. la réception de cette demande. Les
membres de l'Association auront le privilège de pou-
voir assister aux réunions du Comité Exécutif, mais
seuls les membres du Comité y auront droit de vote.

17. Avis de ces réunions sera envoyé par le
Secrétaire Trésorier à tous les membres du Comité
trois jours au moins avant la date fixée pour la
réunion.

18. Aux réunions du Comité Exécuif régu-
lièrement convoquées le quorum sera de cinq mem-
bres.

19. Le Comité Exécutif pourra de temps à
autre nommer des Comités Spéciaux.

20. Les réunions des Comités Spéciaux seront
convoquées par leurs présidents respectifs ou par le
Président de l'Association, à leur discrétion.

¯ 21. A toutes les réunions de Comités Spéciaux
une majorité de membres formera quorum.

22. Le Comité chargé des-Nominations et des
Résolutions sera formé de sept membres et il sera
constitué par le Comité Exécutif à une réunion ré-
gulièrement convoquée, pas moins de trente jours
avant l'assemblée 'annuelle de l'Association.

23. Le Comité des Nominations et Résolutions
préparera le Scrutin pour l'assemblée annuelle de
l'Association. Il fera rapport et, au besoin, prépa-
rera toutes résolutions à soumettre à la dite assem-
blée annuelle.

24. Il se réunira quinze jours au moins avant
l'assemblée annuelle pour remplir ses devoirs.

25. Avis de réunion sera envoyé à tous les
membres du Comité dix jours au moins avant la
date fixée pour la réunion.

26. La majorité des membres du Comité for-
miera quorum à toute réunion régulièrement con-
voquée.

VII.--NOMINATIONS ET ELECTIONS.

27. Un mois au moins avant la date fixée pour
l'assemblée annuelle, le Secrétaire-Trésorier devra
faire un appel par écrit à tous les membres pour la
mise en nomination du Président, les deux Vice-
Présidents et du Comité Exécutif.

28. Les mises en nomination peuvent être
faites par n'importe quel membre actif en règle.

29. Aucune mise en nomination ne sera valide
si elle n'a pas l'acquiescement de la personne nom-
mée.

30. Les mises en nomination pour les fonc-
tions de Président, Vice-Président et Comité Exécu-
tif devront être transmises au Secrétaire-Trésorier
deux semaines au moins avant l'assemblée annuelle,
mais cette règle ne s'applique pas aux cas de mises
en nomination faites par le Comité des Nominations
et Résolutions.

31. Tout membre actif en règle est éligible soit
pour élection ou pour nomination à n'importe quelle
charge ou dans n'importe quel Comité.

32. Le Président et les deux Vice-Présidents.
aucun des deux ne devant demeurer dans le même
district, ainsi que le Comité Exécutif seront élus à
l'assemblée annuelle et resteront en fonctions jus-
qu'à l'élection de leurs successeurs.

VIII.-ASSEMBLEES GENERALES ET
ANNUELLES.

33. Une assemblée générale spéciale de l'Asso-
ciation peut être convoquée au gré du Comité Exé-
cutif et sera convoquée par le Président, à la deman-
de écrite de quinze membres, dans les trois jours de
la réception de telle demande.

34. Avis par écrit de cette assemblée sera en-
voyé par le Secrétaire-Trésorier à tous les membres,
cinq jours au moins avant la date fixée pour l'as-
semblée.

35. L'assemblée annuelle de l'Association sera
tenue dans le mois de janvier, aux temps et lieu que
fixera le Comité Exécutif.

36. Avis par écrit de cette assemblée sera en-
voyé par le Secrétaire-Trésorier à tous les membres,
un mois au moins avant la date fixée pour l'assem-
blée.

37. A toutes assemblées générales et annuelles
de l'Association, régulièrement convoquées, vingt
membres formeront quorum.
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Conseils aux acheteurs de chaussures pour dames

Les détaillants doivent savoir ce qu'on dit au public
au sujet de l'achat des chaussures.

Tout détaillant doit être au courant de ce que
le public peut lire au sujet de la chaussure et spé-
cialement des conseils qu'on lui donne pour les
achats. L'article suivant du "McCall's Magazine"
sera donc Intéressant pour les cordonniers, puisqu'il
contient quelques conseils salutaires pour la classe
des consommateurs.,

La caractéristique principale du pied réside
dans son élasticité et sa souplesse et en dépit du
fait que le pied a une force de résistance étonnante
et s'adapte aisément au climat et à la façon de le
chausser, *on 'a cependant constaté que les trois-
quarts des gens ont à souffrir de leurs pieds. Ce
qui Indique un manque de, soin Île la part de chacun,
depuis que tous les cordonniers s'efforcent dans
leurs créations non seulement de faire l'entraîne-
,ment du pied, mais aussi de prévoir scientifique-
ment chaque mouvement. Soixante-quinze pour
cent des gens ont donc à rechercher sérieusement
d'où proviennent les souffrances de leurs pieds et
quelle est la forme de chaussure. qui' convient pour
les éviter. Et les vingt-cinq pour cent restant pour-
raient trouver bon de voir si nous avons raison.

La partie la plus sensible du pied et la plus sus-
ceptible de'se blesser est le gros orteil, car il y a une
tendance générale à marcher vivement sur le côté
où il se trouve et à le mettre ainsi constamment en
danger. Le dessinateur expert prévoit on consé-
quence une longueur suffisante pour permettre de
placer cet.orteil. Bien entendu, dès que l'on cherche
à éviter ce point, tout se désagrège et l'édifice
s'écroule.

Si vous n'êtes pas assez sage pour savoir quand
votre orteil est serré ou pour demander une chaus-
sufe asez longue, mais que vous soyez assez pru-
.ent poureer chez un bon commerçant, vous serez
protégé, car on ne chausse personne dans les bons
magasins aujourd'hui sans prendre la mesure du
pied. On ne tient aucun compte de la pointure que
vous déclarez porter. On s'occupe simplement du
point qu'il vous faut suivant la mesure obtenue et
l'on vous donne une chaussurele plus en rapport
possible avec la forme de votre pied si vous vous en
rapportez entièrement au vendeur. La pointure
ainsi offerte est de 3 à 31/2 pouces plus longue que
votre pied.

Faites toujours bien attention à la longueur de
la chaussure et tâcliez d'avoir moins d'affection
pour le bout pointu, en vous souvenant qu'il est
faux. Les orteils, quand ils sont au repos,,se tou-
chent sans se gêner. Lorsqu'ils sont appelés à vous
aider dans la marche, Ils demandent naturellement

à s'étendre.' Et alors, dans d'innombrables cas,
leurs propriétaires sont assez ingrats pour les res-
serrer. Il. ne peut y avoir aucun doute que les bouta
arrondis et relevés sont les meilleurs. Si vous avez
le pied large, votre démarche ne sera-t-elle pas plus
naturelle et plus souple avec une chaussure qui est
réllement appropriée à votre pied? Et votre pied ne
paraitra-t-il pas beaucoup plus normal?

Naturellement, il y a beaucoup de femmes qui
continuent d'année en anûée à porter le même point
de chaussures, même lorsqu'elles s'aperçoivent par
instinct ou par souffrance que ce n'est pas leur
point, et cela parce qu'il semblait qu'il n'y avait pas
d'autre alternative. Mais aujourd'hui cela n'est plus
nécessaire. Partout un bon commerçant, s'il connatt
son métier, doit être capable d'offrir à ces femmes
une de ses nouvelles combinaisons. Il y a des fem-
mes dont le talon est plus petit en porportion du
reste du pied, qui continuent à porter une chaussure
faite pour une personne avec un cou-de-pied haut,
tandis qu'il existe sur le marché une chaussure avec
cou-de-pied bas qui a été faite à leur Intention.
Il y en a d'autres qui contiàuent à porter des chaus-
sures à cintre dur, lorsque les ligaments de leur
pied sont lâches et qu'elles devraient porter des cin-
tres reflexes appropriés à leur pied. De même il y a
des chaussures avec des cintres et des tiges d'acier
pour les femmes qui sont appelées à rester long-
temps debout,. des chaussures avec des talons spé-
ciaux pour celles dont les chevilles sont faibles, sans
rien dire de toutes les différentes soites de chaus-
sures faites sur commande.

Lg question des talons bas et des talons hauts
a été- et grandement' discutée qu'il semble à peine
nécessaire d'y revenir. Personne ne peut plus cer-
tainement discuter l'avantage d'une forme qui per-
met au pied de rester dans une position le plus près
possible dé la normale -sur une forme qui force
toutes les parties du pied à se déplacer. En dehors
de la question de santé, il y a encore un autre aspect
à examiner pour le talon bas qui est aujourd'hui une
question de bon goût. La femme bien mise ne porte

•plus que le talon cubain ou le talon' militaire avec
une bonne plaque de caoutchouc.

Etant donné les prix actuels qui semblent avoir
tendance à continuer,-chaque femme est, naturelle-
ment intéressée dans la durée de sa chussure. Un
bon usage, qui comprend la façon de la porter et de
l'entretenir est la première réponse à la cuestinn,
si l'on prend la précaution d'acheter une bonne
marque. La femme qul'trouve-que ses chaussures
lui durent de huit à douze mois est celle qui ne porte
pas des chaussures fines de, couleur par les' temps
humides ou boueux, qui sait que les chaussures ne
sont pas toujours Imperméables, parce que même
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les chaustures de caoutthouc ne le sont pas; que
les semelles tournées à la main (de cette qualité
mince que l'on trouve sur les chaussures dites "ha-
billées") sont aussi sensibles à la température, qui
ne laise jamais ses talons s'user jusqu'à la semelle,
ce qui déforme complètement la chaussure, et enfin
celle qui sait.qu'une chaussure trop petite ou trop
grande aura toujours le même résultat qui est de
déformer non seulement le pied mais la chaussure
elle-même. Il est à remarquer que des bottines bon
marché, lorsqu'on' les ôte après avoir été portées à
la pluie, sont plus basses d'un côté du talon que de
l'autre, bien que le cuir ne soit pas encore usé. Cela
est dû au fait que le cuir dans les bottines bon mar-
ché n'a pas été bien travaillé 'et qu'il cède sous la
pression du corps en marche. Et cet affaissement
est le commencement de l'usure. Il serait donc de
bonne précaution pour conserver la chaussure, d'y
mettre, après l'avoir portée une couple de fois,
quelques clous supplémentaires dans le talon aux
endroits où il s'use.

La femme qui obtient un usage de huit mois,
sait aussi comment entretenir ses chaussures'. Elle
ne les jette pas pêle-mêle dans une armoire, sans y
mettre des embauchoirs, elle conserve ses chaus-
sures immaculées (quand ce ne serait que pour la
seule raison que la guerre a prouvé que le cuir est
un propagateur extraordinaire pour les -germes)
elle les essuie régulièrement, et les cire avec une
des meilleures pâtes ou crêmes annoncées sur le
marché. (Toutes entretiennent la durée du cuir,
mais on doit choisir celle qui contient le moins
d'alcool, car l'alcool est un 'siccatif et la sécheresse
du cuir lui- est préjudiciable tout comme la trop
grande sécheresse de la peau).

Un autre point à considérer pour le bon usage
d'une chaussure est la nature de la bottine qui com-
prend le style, la façon et -le cuir.

Dans la fabrication d'une chaussure, la pre-
mIère chose à considérer est. la semelle. Si vous
désirez un usage réellement bon vous choisirez la
semelle à trépointe plutôt que la semelle tournée
mince comme une feuille de papier, parce~que, bien
qu'elle soit assez épaisse pour un usage pratique et
pour tenir la chaussure en forme, elle n'est cepen-
dant pas assez épaisse pour paraître lourde et pour
être lourde aù pied. L'avantage d'une chaussure
cousue parce qu'elle est plus légère et mieux faite
ne'doit pas être non plus perdu de vue. Mais.c'est la
chaussure cousue à la main, plutôt que celle cousue
à la machine, qui est distinguée. Pour les talons,
prenez -toujours ceux en cuir. Non seulement les
talons de bois s'accordent mal avec l'ensemble,
mais encore ils ne supportent pas le talon de caout-
chouc, car en y posant trop de clous le bolà peut se,
briser. Lorsque le talon 'de cuir est usé, on peut y
ajouter de nouvelles feuilles à peu de frais, tandis
que le talon de bois doit être remplacé. La mince

couche de cuir qui recouvre le talon de bois se pèle
aisément et le rend moins désirable.

La question du cuir est tellement intangible
pour le consommateur que la responsabilité en re-
pose pres4ue entièrement sur le marchand. Jusqu'à
un certain point tout le monde peut juger le bon
cuir au toucher, tout conne on peut juger au tou-
cher un bon tissu sans réellement connaître son
tissage. Plier une chaussure par le. milieu, comme le
font beaucoup de femmes, endommage la forme et
ne prouve pas la qualité du cuir. La souplesse du
cuir peut être reconnue simplement par une douce
pression.

Si vous voulez une paire de bottines qui, en y
faisant attention, vous donnent un usage triple de
ce que vous avez jamais connu, prenez une paire de
chaussures en veau noir ou brun (de préférence du
veau russe). Cependant, si vous avez les pieds
tendres, le veau ne vous convient pas. Dans ce cas,
vous devez prendre du chevreau qui, en le payant
un bon prix, vous durera presque autant que le
veau et qui est réellement plus propre et plus chic
que le veau. Il y a encore beaucoup à dire en faveur
du chevreau: On peut avoir une bonne bottine à
bon marché en chevreau, une chaussure qui est
quelquefois une combinaison de chevreau et de
peau de chèvre, ou dans les meilleures qualités de
chevreau et de kangourou ou de cabaretta, tandis
qu'on ne peut avoir un modèle bon marché en veau
qui vaille quelque chose. On peut acheter une bonne
paire de chaussures en chevreau pour six dollars,
mais une bonne paire en chevreau coûtera aisément
au moins dix d'llars.

Les clients continuent à aimer les cuirs vernis
(poulain ou cuir tanné au chrome). C'est pourquoi
il est regrettable qu'on ne puisse en' attendre le
même usage que des'autres cuirs, en dépit de toutes
les précautions, le cuir verni commencera à mon-
trer des crevasses après des chaleurs ou des froids
extrêmes. Et encore, à l'exception de ce défaut
inévitable et tout à fait superficiel, les cuirs vernis
sont d'une dureté rplativement bonne et sont très
recommandables pour chaussures de toilette. Mais
ces chaussures ne doivent jamais être rangées sans
embauchoirs ou sani un bouchon de papier. Le cuir
verni ne doit jamais être ciré, il doit être simplement
essuyé avec un chiffon, quoique beaucoup de per-
sonnes se servent de vaseline et en obtiennent satis-
faction.

La tendance.du style, de ce printemps, quoique
essentiellement simple, semble avoir un fort pen-
chant vers la décoration. Beaucoup de détaillants
disent qu'ils ne feront de nouvelles commandes que
dans les styles simples, tandis que d'autres déclarent
que. la période de transition du chapeau "peint" à
la chaussure "peinte" est arrivée, et il essayent de
montrer des chaussures à tiges de fantaisie, des
chevreau glacés de couleur, de gracieux souliers en
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suède,, verni et chevreau léger, avec une.abondance
de boucles de jais, d'acier ou d'argent.

Les tiges de chaussures, ce printemps, n'auront
pas moins de 8y2 pouces de haut, les empeignes
seront longues avec Talons Louis XV en certains
cas, bien que tálon droit et le talon bas soient telle-
ment en faveur qu'on ne peut se procurer actuelle-
ment que des talons bas même pour des souliers de
soirée.

Cette saison promet d'être là meilleurè qu'on
ait jamais connue pour les chaussures blanches;
une personie avisée achètera une chaussure blan-
che en étoffe plutôt qu'une en ohevreau et elle
l'achètera de bonne heure. Car non seulement le
chevreau s'use plus vite que l'étoffe, mais encore
il est plus cher et plus difficile à tenir propre.

Un autre point pour la cohservation de la
chaussure, que la femme ordinaire perd souvent de
vue, réside dans la réparation des chaussures. Elle
jette ses chaussures au cordonnier, lui crie: seielle
ou talon, et disparaît. Il y a cependant certaines
choses à demander et certains petits trucs qui aug-
menteront la durée de la chaussure et auxquels il
est bon de penser. Quand vous faites ressemeler
cela conserve la forme. Le, cuir tanné au chêne est
le meilleur pour les ressemelages, et bien qu'il soit
difficile pour un particulier de distinguer le cuir
tanné au chêne de la qualité meilleur marché,que
l'on emploie ordinairement, il.est bon de demander
toujours du cuir tanné au chêne.

Il serait difficile, dans le peu d'espace dont
nous disposons ici, d'entrer dans tous -les détails
des réparati'ons. Ràppelez-vous seulerhent qu'il n'est
presque rien d'impossible à faire pour remettre à
neuf une chaussure, depuis la teinture et la remise
en couleur jusqu'à l'allonger ou la raccourcir. Mais
naturellement, la question à. coniiérer est de
savoir s'il ne serait pas plus économique d'acheter
une nouvelle paire de chaussures lorsque les frais
de réparation dépassent un certain prix raisonnable.
Cependant, quand on considère l'évolution de la
chaussure qui est parvenue des quelques bandes de
cuir et des quelques bouts de fil qui-la composait
au produit que nous portons aujourd'hui, qui passe
par deux ceits mains et près de 200 opérations à la
machine, la question de jeter une paire de chaussu-
res demande une -réelle considération.

LES CHAUSSURES DE J. R. LABELLE

La maison J. R. Labelle se recommande à l'at-
tention des détaillants.de chaussures par la qualité
et le style de ses articles aussi bien que par le soin
apporté dans ses livraisons. Les marchands de
chaussures en détail ont donc tout intérêt à s'a-
dresser à cette maison sérieuse. s'ils veulent, être
bien sérvis.,,

POUR COLLER DES PIE

LE PRIX COURANT, vt.ndredi 19 mars 1920

Par ce temps de cherté des chaussures, les rac-
commodeurs sont surchargés de travail; le client,
limitant ses dépenses, fait ressemeler et rapiécer
plus qu'autrefois ses souliers, car il se sépare
difficilement d'un objet qui coûte trois fois plus
qu'avant la guerre.

Les pièces aux dessus ne se posent plus com-
me autrefois, on ne les fixe plus par une piqûre, on
les colle et ce travail se fait bien plus rapidement
et bien plus proprement.

Bien poser une pièce invisible est un art' pour
le raccommodeur et beaucoup d'entre eux sont ar-
rivés à une perfection que nous nous plaisons à re-
connaitre. Une pièce bien mise, bien collée, doit se
fondre avec le dessus, .être invisible à distance
pour cela Il faut s'entourer des précautions que
nous allons détailler.

Pour mettre une pièce invisible, on doit au
préalable nettoyer à fond les bords du trou que l'on
veut masquer. Le cuir sur lequel la pièce doit être
posée doit être sec à fond, ne plus posséder de ma-
tière grasse, une peau huileuse ne tient pas la colle
et la pièce' ne peut longtemps rester fixée sur un
cuir qui n'est pas entièrement sec.

Après avoir placé une forme dans la chaussure
à réparer, marquez sur le dessus la dimension que
vous voulez donner à la pièce; avec un morceau de
verre le plus fin possible: cela fait, taillez la pièce
à fixer, ajustez-la, puis après, amincissez les bords
de façon à ce qu'ils soient réduits à zéro, c'est-à-
dire à une épaisseur de la fleur de la peau. Cette
pièce devra, bien entendu, être prise dans un mor-
ceau de peau n'ayant pas de matière grasse, che-
vreau, box-calf ou cuir mégissé.

Sur le dessus de la pièce que vous venez de pré-
parer, passez alors une bonne couche de colle, la
colle Bouchou par exemple, et laissez-la'sécher.

Au bout d'une demi-heure, renouvelez cette
opération, et si la- couche n'est pas encore suffisan-
te, ne craignez pas d'en mettre une troisième. Vous
placez après cela la pièce à l'endroit que vbus voulez
masquer, vous la pressez fortement pour chasser
les bulles d'air qui pourraient exister, et, avec la
mailloche, que vous avez chauffée au préalable,
vous lissez ou plutôt vous pressez la pièce sur le
dessus; au bout de quelques instants, cette pièce est
collée et vous n'avez plus qu'à la laisser sécher.

Le degré de chaleur de la mailloche doit être
calculé de façon à ce qu'elle ne brûle -pas le cuir,

M. A. L. Dupont, de Dupont &' Frère, Montréal.
passe quelques semaifes à Palm Beach, Floride. M.
Dupont a reçu de nombreuses marques de sympa-
thie »pour la perte de sa fille, Bertha.

Vol. XXXIII - No 12

CES INVISIBLES



LE PRIX
REVUE HEBDOMADAIRE

Commerce, Finance, Industrie, Assurance, Etc.

EoITEURS
Compagnie de Publication des marohandes6taillants

du Canada, Limitie,
roléphone Bali Est 1185. MONTREAL.
sureau de Montr6ai: EDIFICE DANDURAND.

Montr6ai et Banlieue PAR AN.
jCanada............M PAR AN.

'BNNMET Etats-Unis . . . ..... *"
Union postale . . .4.00 t

Circulation asserment6e et audit6e par "Audit Bureas'ef
Cimutations".

Il n'est pas aocepti d'abonnement pour moine d'une aanie.
A moins d'avis oontraire par crit, adresse direotement à

nos bureaux, quinze jours au moins avant la date d'expiration,
l'abonnement est continui de plain droit.

Toute annie commefole est due n entier.
L'abonnement ne oesse pas tant que les arreragie ne sont

pas payes.
Tout chlquà pour paiement d'abonnement doit tre fait

payable au pair.& Montr4al.
Chiques, mandata, bons de Poste doivent itre faite pays.

bles à l'ordre du Prix Courant.
Primer d'adresser les lettres, eto., simplement somme suit:

"LE PRIX COURANT", fidontr6al.

Fondé en 1887. MONTREAL, vendrédi, 19 mars 1920 Vol. XXXIII - No 12

CE QUE JE FERAIS SI...

Si je manufacturais des coffre-forts
Je fabriquerais les roues beaucoup plus larges

qu'il n'est coutume, de façon à ce que dfies coffres-
forts lorsque roulés dans les bureaux, n'entaillent
pas les planchers. Lorsque les coffres-forts ordi-
naires sont déplacés d'unendroit à un autre ils dé-
tériorent ordinairement le bois ou endommagent
le linÔleum.. Quiconque a eu en sa possession un
coffre-ort et piojette d'en acheter un nouveau
apprécierait l'avantage d'un coffre-fort aux roues
exceptionnellement larges.

V. L. Reynolds.
. Si j'étais un libraire.,

Dans un quartier d'affaires, j'attacherais un
taille-crayon bien annoncé au mur extérieur près
de la vitrine., Au-dessus j'aurais une ehseigne at-
trayante se lisant comme suit: "Entrez un instant
pour remplir votre plume-fontaine avec.la meilleu-
re encre". Beaucoup de gens s'arrêteraient pour
tailler leurs crayons, ou, s'ils avaient le temps, en-
treraient pour remplir leurs plumes-fontaines.
L'homme d'affaires et le passant oisif seraient plus
enclins à encourager un commerce qui sert ses
clienfs de la sorte et ils recommanderaient proba-
blement le magasin à nombre de leurs amis et à
leurs relations commerciales.

A. Wiss.
Si je vendais des Chaussures

J'adjoindrais à 'mon magasin le meilleur ser-
vice possible de cirage de chaussures. Lorsqu'un
client achèterait une paire , de chaussures, je l'in-
vitérais à les lui faire cirer gratuitement. Person-
ne n'aime porter des chaussures qui paraissent
avoir été achetées à l'instant. De plus, après un

bon cirage elles sont moins susceptibles d'être égra-
tignées ou salies.

L'homme en charge de ce département, dirait
au client la meilleure sorte qui conviendrait pour
ses dhaussures et comment en faire usage. J'ai-
merais aussi qu'il suggère au client qu'il cire les
senielles de ses chaussures tout comme le dessus,
car nettoyer et mettre du poli sur les semelles con-
serve le cuir et augmente au moins d'un tiers
l'existence de la chaussure. C'est là quelque chose
que peu de gens semblent savoir, et les clients qui
suivront cette suggestion se ren4rôt compte de
sa valeur - surtout en ce mome9t ý'où le prix du
cuir à chaussure est si élevé!

G. F. Thomson.
Si j'avais un magasin à départements

Dans une ville de 50,000 habitants ou moins,
je ferais une spécialité de "collection" et "livrai-
son"; mais ce que je collecterais et ce que je livre-
rais ce serait les clients et non les achats. Je pen-
se que cela me payerait d'annoncer sur une vaste
éhelle que si les clients qui se proposent de des-
cendre en ville me téléphonaient avant 10 heures,
j'enverrai un autobus les chercher. à leurs portes.
Ce moyen de transport les amènerait directement
à mon magasin et après leur avoir évité le tracas
d'un voyage en tramway ou même d'une longue
course à pieds, les déposerait chez moi de joyeuse
humeur.

Je ferais deux ou trole de ces voyages par jour,
et au moment de la fermeture je reconduirais 'chez
eux les clients encore au magasin. En les recon-
duisant chez eux, ils. emporteraient la plupart de
leurs achats, ce qui réduirait les dépenses éguliè-
res de livraison.

M. R. Spitz.

VENDEZ LE TABAC A FUMER - k/Jrf///
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LA GRANDE ERREUR DU PAIN BLANC

(Voir No du 12 mars 192qy
(Suite)

Il y e une autre raison. On a fait 1'éucation,
la mentalité du public dans le sens du pain blanc,
le seul acceptable pour les palais modernes: il faut
bien alots livrer à ce client l'objet dé sës'convolti--
ges dans toute sa splendeur. Or Il se trouvé que.
le gluten, les huiles phosphorées, la cellulose, les
ferments (par une action colorante, en cours doe
panification) jaunissent le pain de façon tout à fait
malenontreuse...

-Mais c'est criminel, direz-vous, pour flatter
l'oeil de nous privèr du gluten, albuminolde aussi
fiche que le blanc d'oeuf, des huiles analogues à
celles qui foût la valeur du chocolat et des fruits
oléagineux, sans parler d'autres précieuses. choses
comme les sëls minéraux vitalsés qu'on trouve
dans cet état précieux seulement dans les céréales,
les fruits et les légumes, sans parler de la cellulose

-qui a aussi son prix?
-C'est vrai, mais il peut arriver que l'intérêt

du propriétaire de moulins à cylindres prime chez
lui l'amour de' l'humanité -qui peine, qui lutte et
qui est .affamée.

Ce n'est pas des meuneries à cylindres qu'il
faut attendre l'apaisement de nos estomacs. Pro-
tégeons-nous donc nous-mêmes, en nous instrui-
,sant d'abord, car le savoir est un grand facteur de
délivrance en bien des domaines.

Ensuite, achetons du blé et ne le gaspillons
pas en le faisant .massacrer dans les moulins à
rouleaux et en le blutant de façon excessive pour
satisfaire la niaise farce du pain blanc.

Le Bulletin No 24 dira à ceux'qui veulent des
détails, la valeur réelle de ce pain blanc, et cela à
la faveur des analyses de la science et 4e l'obser-
vation: de tous -les économistes et philanthropes
qui ont traité depuis cinquante ans cette Importan-
te question. Il nous dira (page 5 et suivantes) tou-

-tes les ..misères et maladies occasionnées par le
.manque de pain substantiel, et, de quelle manière
le pie blanc nous porte aux abus du sucre, des
viandes, de l'alcool, avec les conséquences énormes
qui en découlent.

. Nous nous sauverons des désast.res de l'abus
des viandes le jour où nous aurons du vrai pain et
où hous connaltrons toute la valeur alimentaire
des légumes et des fruits.

Mais arrivons vite à la question des
Moutures'

Le pain blanc date du jour oà les moulins à
rouleaux viqrent supplinter la bonne vieille nonI-
ture franaIée des meules.

Autant jIà meule était un procédé simple qui ne
faisait qu'écaler" le blé, en respectant sa,constitu-
tion physique, en gardant .- ses constituants leurs
proportions et en conservant ses principes vitali-

nés qui en font un aliment vivant, autant la mou-
tuiMe hongroise par la mulliplicité et la complexité
de ses opérations, réalisè un sabotage, un massa-
cre du blé qui en fait un aliment Inerte.

Un verra, dans le. Bulletin 24, comMent la
mouture à rouleaux désagrège les éléments nutri-
tifs du blé, quelle dissociation lamentable de ses
glutens elle cipère, et comment l'aliment vivant si

-digestible et il profitable, devient quelque chose
qul n'est plus du blé ou encore "du blé mort" sui-
vant le mot juste du paysan français.

C'est la mouture * cylindres qui est la cause de
tout le mal.

C'est elle qui opère la déchéance de cette cd-
réale quf occupe les premiers degrés de l'échelle
des alimentà et la réduit à n'être que de l'amidon
vulgaire comme celui des patates et des topinam-
bours, parce qu'elle le prive des ferments, ses fac-
teurs de vitalisation.

C'gst elle qui permet toutes ces gammes de fa-
rines à noms et degrés variés qui ont surtout pour
but d'exploiter le consémmateur.

C'est elle qui permet la séparation facile des
sous-preduits si rémunérateurs quand on les vend
on bottes de fanthisle sous des noms ronflants.

est elle qui facilite le blutage excessif.
C'est elle qui permet les mélanges et.les fàlif-

cations véreuses.
C'est elle et le' préjùgé du pain blanc qu'elle

suscite, qui permettent de vendre 12 p. c. du blé le
prix de l'entier, et 'de réaliser des profits-scanda-
leux avec le reste.

Alors; pas besoin de s'étonner si tout le mon-
de ne pense pas comme les médecins sur cette
question.

LES CREDITS ETRANGERS

Il a été annoncé à la Chambre des Communes
que les avances faites par le Canada aux 'pays
étrangers depuis le' 11 novembre 1918, sont les sui-
vantes:

Italie - L'avance totale de crédits a été de
$6,003,301.20 dont -l'intérêt est payable semi-an-
nuellement au taux de cinq et demi pour cent en

'monnaie canadienne. La dette doit être éteinte le
31 décëmifre 1923.

France- - Le gouvernement du Canada,. d'a-
près un-arrangement passé eè16 mai 1919, aicon-
s.enti è faire une avance de $25,000,000 pour ache-
te~rdes p-todu1ts canadiens dans le pays jusqu'au 31
décembre 1919. Le total dës avances-de crédits
faits: à la France, gr compris les contrats déjà faits
et ceux qui ne sont pas encore payés, eMt de $5,519,-
047.60. - Cés avantes d'argent rapportent un intérêt
de 5/ pour cent et la dette doit êtte éteinte au,31
décembre 1924.

Grèce - Le Canada a avancé $25,000,000 de
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crédits à ce pays afin de lui permettre de faire dès
achats au pays. Ces crédits rapportent- un Intérét
de 5% poVtr cent et les débentures deviennent dues
le 30 juin 1920.

Belgique - Une somme de $2,000,000 a été
avancée à ce pays, au taux de 5½ pour cent. Les
débentures ont été placées sur lé marché mnoné-
taire de Londres et sont faitesA l'ordre du ministre
des finances.

Roumanie - Une autre somme de $25,000,000
a été avancée à ce pays pour achats de produits ca-
nadiens. Le total des avances faites jusqu'à date
est de $22,542,223.76. Le ministère roumain a dé-
posé un bon de $25,000,000 à Londres pour couvrir
cette avance faite par le Canada.

L'OEUVRE UNIVERSITAIRE

. .. Le devoir de l'heure

"L'heure est venue pour nous d'édifier un tem-
ple du savoir, digne.de notre foi catholique et de
nos origines françaises. Il faut à tout prix faire de
Iotre Université une grande institution, un monu-
ment qui établisse à tout jamais notre supériorité
intellectuelle.

"Jusqu'ici nous nous sommes surtout mainte-
nus. Nous avons duré, inexpugnabldment "retran-
chés" dans notre catholicisme, forts de son éternité.
A bon droit, on a appelé notre survivance un mira-
cle. Oui, nous nous sommes souvenus de tout notre
passé héroïque et chrétien: nous n'avons rien ou-
blié, ni nos prières, ni noé chansons normandes. Et
notre ténacité triomphânte ne s'explique que par la
vitalité divine de notre religion. Les historiens ont
admiré le bel entêtement que nous avons mis à ne
pas mourir. On a ajouté cependant que '.depuis
notre enfance miraculeuse; nous n'avions guère ap-
pris". On aurait pu se rappeler que toute notre
énergie avait -été absorbée par une seule tâche:
Vivre, ne point disparaître. Cette. lutte incessante
ne nous a pas laissé de répit. La fortune n'a pas
été prodigue envers nous et nous n'avons pas eu
les loisirs nécessaires à la création d'une phalange
de savants. Nos besognes quotidiennes ont pris
tous les instants de nos pauvres existences de tâ-
cherons de la plume. Des professeurs de carrière?
Notre "Alma Mater" ne pouvait s'en payer le luxe
pourtant-.si nécessaire. Nous étions à l'étroit phy-

siquement et Intellectuellement, faute de ressources
suffisantes. -Une oeuvre »'Imposait entre toutes
pour notr4. race: agrandir à tous les points de vue
notre domaine universitaire.

"Cette heure est enfin sonnée: Notre sol mont-
réalais portera bientôt avec orgueil une grande uni-
versité catholique de langue française. Pour élever
cette forteresse à notre foi, ce chàteau-fort de no-
tre race, il nous faut des millions. Dieu aidant, nous
les aurons. Tous nos compatriotes comprendront
que personne ne*peut décemment refuser son obole
ou son offrande à cette entreprise vraiment na-
tionale.

"Il faut un terrain immense, Il faut des bâti-
ments, il faut des professeurs, des chaires de toutes
sortes. Notre université ne pourra faire honneur à
notre culture catholique et française que si chacun
se résigne avec joie aux sacrifices nécessaires.

"Que nos concitoyens' de langue anglaise se
joignent aussi à nous. Notre institution sera une
école de patriotisme et de tolérance chrétienne.
Nos portes seront ouvertes à tous ceux qui voudront
pénétrer dans ce sanctuaire de la pensée. Que l'on
fonde des chaires, que l'on donne des bourses, que
tous contribuent spontanément à donner à notre
beau pays un centre intellectuel qui puisse bientôt
devenir l'égal de ses devanciers.

LEON MERCIER GOUIN,
Avocat et Professeur à l'Ecole des Hautes Etudes

Commerciales.

L'INDUSTRIE DE LA CHAUSSURE

M. Frank W. Knowlton a traité de cette Im-
portante question, au lunch hebdomadaire du
Rotary Club, mardi, à l'Hôtel Freeman.

Parlant des différentes marques de chausures
que possèdent nos marchands, l'orateur dit que
bien que l'industrio dé la chaussure ait été établie
depuis très longtemps, la fabrication sur une haute
é4Jielle ne se date que depuis 1829, alors que des
statistiques démontrent qu'elle fut établie à Salem,
Massachusetts. "Cet état, dit M. Knowlton, pro-
duisait à lui seul la moitié de la quantité de chaus-
sures fabriquées aux Etats-Unis, alors qu'en Cana-
da 46 pour cent de celles qui y étaient fabriquées
étaient fournis par Montréal, 18 pour cent par Qué-
bec, 30 pour cent par la province d'dntàrlo et 6
pour cent par lés autres provinces.

LE DESTRUCTEUR DE MOUCHES ,NON VENENEUX
.e D4partemient de l'Agriculture des Etats-Unis dit dans een bul-

letn: "On devrait prendre des pr6cautions toutes slcials pourN empêcher les enfants de boire as l'amorce empiaconnàe -et des
mouches ernpoisonnées .tombées dans les aliments ou les boisonl"
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O. lt&%tte-rs A. Desilauriers, $84. Y $5'Barrett, Lachine, $40.
A. îmqbm< & Cie vs Bd. Brennan, S. D. Gamaroif vs Hubert Malo, $22. S. ChristIii vs J. alias R. Coalijer, St-

E.ectr &fJu~PM e $21.'tel vs P. E. Léaé Léonard Port Maurice, $19.,
$84. $2~1e& 'n . A.-=Landreivlle, vs Trefflé Turgeon,

P* ýalpi018R. Mondît, tudger Boyer va Gaspiard Bruyère, Longeuil,, $25.
$$27$17.- Guay vs- National Abattoirs, Ltd.,

$6.J. Ptovlnçal vs Léonora Vendette, $5. Pointe aux-Trembles, $36.
J. 44 u-tfqm 77 R Berthiaume vs J. Gauthier, $2. S. D. .Ganiaroft va Augustin Legros.
~~T. ,. ~~ Empire -011 Cp. vs 0. Labine, Et-Be-' Viefll,$2

X.as h.. naît, $17. ' Molle E. Davis vs R. Joly, Longueul,
'M. Marks vs F. G..BahçfM . 4 1 8 Il p. T. Leahy' vs, M. Léveilié, Beauhar. $8

DrL. O. Maufotte vaJD¶Tyéb os $19. - JUGEMENTS EN COUR SUPE-E.Msé& Cie va E. Chaput, Côte RIEURE.

R.n M$F' 0. Ltd . ahple edn H. 'aone tis vs J. A. Choquette,
~ Montréal, $1,860.M. ~ ~ r P.v a,$ujh Longueuil, Z. Turdifv'Ct eMotél ot

Nap rr B. Aube $9. va Cité. derl M88 v'ovtrl, Mhron..
J. A. ' Ilomé noi '»-hrlm Ville SMce a

Or s ou - XNMUM5oq%*~ 8HOUo~ ~a .:c éaù,, Mo trdal, i 9
M - -. Nul raui- ~ 4 Ç~'I~tv a& C ~ i~jnine ité e etmount vs W. C.'Prer

A.' &a~ir à olivier afo, *"Mg"b $.P.~s~Iivb nt, -morcia.,Propertios, Ltd. vs Eva
La hi obi-de'ansa o-flR0siune8110811. ' seO 7W' rio . Jg.g o Mme Sam. Rosentlia.-j.,ul"ite tj!P ai;j MhcTsîd 4 Cydle ,, tor Co., Moeitmal,Longeu, $54. ne,' $41. Mun%. -I
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Renseignements de Troi-Rivieres de
Sherbrooke'et d'Arthabatka

DISTRICT D'ARTHABASKA

Rapport de la semaine finissent le S mars 1920

ACTIONS EN COUR SUPERIEURE
Aiphonse Fontaine va Calixte Richard, de* St-Valère de B.,

$500.00.
Lever Bros., Ltd. va Gédéon Girouard, de Victortaville,

810216.
J. W. Cantin va J. H. Béland, de Cabano, Témiscamingue,

$167.50.
Dame M. L. B. Kirouac vs Jos. R. Gervais, de Piessiille,

séparation de biens.
Sinméon Ducharmeé vis Corporation. de 'St-Albert de Warwickc,

4ème clIasse.'
Légaré Auto mobile,- de VictoriavIlle, Ltée vs J. -13 - tApage,- -

de VlctoriaviUle, 1301.09.
ACTIONS EN COUR DE CIRCUIT

-Henri Fontaine vis Lazare Perron, de St-Stanislas Champ.,,
187.00.

Emile Faucher va Lazare Perron, de Ste-StanIelas Champ.,
198.00.

WVellie Vallière vs John -Check, de Montréal, $40,00.
FAILLITE

Dominion Rubber System, Ltd., requérant cession vs Jules
Kirouac et J,\ Robert Gervais, de Piessi'iviile, taisant
affaires sous le nom de "Kirouac & Gervais", Insolva-,
bles.

RAPPORT DE LASBEMAINE FINISSANT LE 13 MARS 1920

ACTION EN COUR SUPERIEURE'
Fortunat Mercier va Nap. Tanguay, des Trois-Rivières, dom-

mages,. $500.00.
i ACTIONS EN COUR 'DE CIRCUIT

Légaré Automobile, de Victoriaville, Ltée vs Arthur Vallée,
-De M<lcoiet, $21.40.

Légaré Automobile, de Victoriaville, Lt4e vs Ad. Leblanc,
"de St-Fortunat, $32.00.

Légaré Automobile, de Victoriaville, Ltée vs Jos. Côté, de
.St-Adrien, 813.10.-

Légaré Automobile, de Vlctoriavilie, Ltée vs Wllf, Houde,
D'Artbabaska, $17.09.

Banque Nationale vs F. J. Paquin. de St-Edwidee, $80.00.
Jos. Duontis va Emile Larochelle, de St-Arsène, Kamouraska,

. $5.00.
La Cie Tudhoue-Anderson, Ltd. vu Amédée Lefebvre. de

.' St-Lucien, $87.00.

8H E RBROOK E.

Enregistrement* au bureau d'enregistrement de la division
de Sherbrooke pendant la semaine finissant

le la mars 1920.

ACTES DE VENTE
Sherbrooke I-on Works Ltd. à Cambbell Howard MachInes

Co., Ltd., lot 1540 partie s. du lot 1443 et lots 1539-18, 17,
16 et parties 1539-13, 14 et .15, tous quartier sud. PrIx
,payé.

*Camunbeil Howard Machine Co.. Ltd., à George L. Boumne et
« F Prédéric A. Schaff. lot 1540. nrile R. lot 1443, et, lota

* 1539-18..17. 16 et nartie lots 1539-13, 14- et 16, tous qua-
tied sud. Prix, $175.000.00, payé. -

Dame Hole Marin et ai. à Seasons Le. lots 21e, 22e et 231,
rang 5 Ascot. Prix. S6,600. dont $3,000 payés.

H. H.---Archambault à Isidore Royer, partie s. lot 40, quartier
'centre. Prix. $6.500,-dont 1300 payés.

Urbain Boisvert à. Philippe Lecomte. lot 26d et. partie lot 27b,
rang 3, Ascot, Prix, ý8,000, .payés.

K. E. Codère et ai.. ès-quaI, &- La'Banque Nationale, lots '204'
et. 201-3, quartier centre. Prix, $22,000. Davés.

Alfred Sévigny à Dame Octave Demers, lot 1444-12, quartier
sud.. Prix, $5.000. dont S2,500 payés.

.Dame M. H. Abbott et al. à Perey G. Newrboid, 'partie lot 303,
Lennivile.Prix. $3.000; dont $,500 payés..

TretUl Glinaset Fred. A. Ue ae unipri o
36, Wàerie. Prix, $1,050, payés.. e

Joseph Saint-Denis à William Burns, lot 726, quartier nord.
Prix. $1,000, payés. .

Joseph Landry à Joseph Dion, lots 1444-293. 294 et 295, quar.
tier sud. Prix, $21,000, dont $6.000 payés.

La Cie d'immieubles Plateau Camirand à J. O. Royer, lot 733-
77, quartier est. Prix, $925.00. payés.

J. O. Gagné à A. R. Barbeau, lot 1494-t7, quartiek sud. Prix,
$700. dont $250 payés. .1

Evanna B érubp à A. R, Bourbeau, lot 1494-67, quartier sud.
Prix. $7.000.

George Dick h. The Canadian Ingersol-Rand Co., Ltd., lot
153$-26, quai-Uer sud. Prix, $4,500, payés.

Pierre Gervais à C. O. St-Jean, partie du mur sur lot 192,quartier centre. Prix, $300, payés.
Urbain Pérusse à Abraham Schnapp et Georges St-Pierre.

lots 9-24, 25 et 26, quartier est. Prix, $3,600, dont $1,760
payé.

Arthur Leblond à Désiré Leblend, lot 395-4, quartier est.
Prix. $2.600, dont 8800 payés.

Win. A. Cameron à Alphonse 'MétivIer, partie lots 5 et 18,
Lçnnoxvilie. Prix, $4,200. dont' $900 payée.

Caies et Louis IF. *Codêré' à Michél, Paré, 1ut 1276, quiartier-
sud. Prix. $10,500. dont $5.000 payés.

Dame Hugh Connor à J. W. Gr-égoire, partie Indivise lot 729;
w. % lots .729-12 et 13; lots 129-8, 56, 71, 72, 78, 79, 81,, 82,'

-105. 106, 114, 115, 123, Ù38 et 175, tous quartier est. Prix,
$1.00, payés.

Alfred Lanctôt & Fils Ltée à Arthur Boislard. moitié Ipdivise
des lots 41 et 43, Quartier centre. Prix, $8,000, payés.

Abr-aham Schnappà ffl~e Chicoine,.lot 1444-2d3, quartier sud
Prix, $5.000, dont $1.000 payés.

Frédéric Soulier à Cyrille Thibault, n. %, lot 348 Orford.
Prix payé. 8

Bernard Gilman à Arthur Parenti lot 1444-119, quartieil, sud.
Prix, $8.000, dont $2.900 payé;.

Sherbrooke Realty and Investment Co. à Louis Biais, lot 1428,
quartier sud. Prix. $1.00, payé.

Alfred Chassé à John Muldoon, lot 334, quartier nord. Perilx.
$2.250, payés.

P. x. polletier à Jean Leblond. partie lots 431 et 436, Lmp-
noxville. Prix, $2.000, payés.

HYPOTHEQUES
lia Banque Nationale à L. Ê. Codère et aI., ès-quaI., pour

$ 21,000, affectant partie du lot 247 et partie du lot 205,
quartier centre.

Abraham Schnapp à Cyprien Desrulsseaux pour $2.000, affec-
tant lot 1444-244 et partie -lot 1282, quartier s'ad.

Dame Octive Demers à J. S.ý Mitchell pour 12,500, affectant
partie lots 1444-43. 44. 45 et 46. quartier sud.,

Désiré Leblond à Joseph et J. Omer Lamnber-t pour $800, affec.
titnt le fot 395-4, quartier est.

J. W. Grégoire à Dame Joseph Gariépy pour $3,000, affectant
partie du lot 729, quartier est.

Arthur BoIslard à J. 'A. Dugré pour $8.000, affectant les.lots
41, 43 et 95, quartier centre. A

Louis Biais à Sherbrooke Loan & Mortgage Co., pour $14,000,
affectant lot 1423" lot 1494-121 et e. 50 lot 1418, tous quar-
tier sud.

Walter Allatt à Sherbrookce Loan and Mortgage Co. pour
$5.000, affectant partie du lot 941, quartier nord.

DECHARGES
Delle Marie Woodwarth et ai. à A. C. Bisseli de l'hypothèque

du 18 octobre 1913.
Damne 'Alexander Wilson à A. C. Bisseli et 0. I. Brown de

l'hypothèque du e2 mai 1913.
Fred. A. Reed à Trefflé Gélinas de l'hypothèque -du 7. sep-

tenmbre 1911.'
Succession Daine Simon Mallory à A. A. Hodge 'de l'hypo-

thèque du -30 août 1911.
Sherbrooke Loan and"Mortgage Co. à Sherbrooke Reaity and

Investment Co. de l'hypothèque du 3 novembre 1915.
Delle Maria Gadbois à Henri Lacharité de'l'hypothèque du 9

mars 1915.
Delie 'Aima flarche à Joseph Landry de l'hyp othèque du .28

janvier 1918.
The National'Bréweries Ltd.,à Joseph 'St-Denis de l'hypo-

thèque du 26 novembre 1909. '

Dame R. A. Unswoi-th à Urbain Pérussé de l'hypothèque- du
21 mars 1917.

'William Alexander à W. A. dameron de l'hypothèque du 29
janvier 1918.

Dame Joseph GariéDy à William Burns et ai. de l'hypothèque
du 24-aVril 1915.

Nérée ,ur'dilx â AI'lhur-Bý>is1aid de 1'hyptAhèî«ùe dii 18S <n''ai-s

* : . I.
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Contrat de vente par Dame Henry A. Odell à James, Daniel
.Downing et Delle Marta McCafferty du résidu du lot 943.'quartier nord. Prix, $6,250, dont $1.098.75 payés.

Bail par Delle Marie Larochelle et al. à E. 0. Précciurt d'un
maasn sur lelot, 1805, quartier sud, pour 3 ans, pour

1 600 pour la- première année et $720 -pour 2 ans.-
Bill conditionnel par J. 0. Royer à Louis St-Laurent du lot

7M877, quartier est, pour 5 ans, pour $925.00 pour ledit
termue avec option d'achat.

Bail condlttonnel, -pi ireDeisàLd Forest lu lot
*197, quartier cete or1 npu $24.000, $6,000
payés .comptant avec option d'gchat. -

Bail et transfert par Ludger Forest à Moses Ecbenberg et
Max Weinstein de. droits sur le lot 197, quartier centre,
pour 16,700. pour lesdits droits.

Testament de feu William Campbell, avec transmission af-
fectant les lots 19c et 20b, rang 6, et partie 19b, rang 7,

Copton, légués à Archie W. Campbell. ainsi que trannB-
infuision de feu Chester R. Campbell de ses droits sur
latdite propriété en faveur de Archie Campbell et al.

Reçu du Percepteur du Revenu provincial déclarant qu'il n'y
-'apasde"rolg-ulgble 'sr es-uccsulnsdetfeu-WIl-

liam Campbell et de feu*Chester R. Carnpbets.
Transfert de droits de succession par Damne Ô3. T. Staîker,

'(née Campbell) et al. à Archie W. Campbell, sur les lots
* 19o et 20b. rang 6, et partie 19b, rang 7, Compton.

Transfert de dzots de succession par Ernest E. Campbell à
*Archie, W. Ca.mpbell sur les lots 19c et 20b, rang 6, et 19b,
rang 7,. Compten.-

Testament de feu Alfred Robidas avec transmission affectant
lbt 899-41, quartier est, légué à Dame Alfred Robidas, son
épouse.

Reçu du Percepteur du Revenu provincial déclarant qu'il n'y
a pks'-dê-roits exigibles sur la succeinion de feu Alfred
Robidas.

Autoisation par' Octave Derners à Dame Octave Demers
'd'hypothéquer les lots 1444-49, 44, 46 et 46, quartier sud;
d'acheter le lot 1444-12;* de vendre par bail conditionnel

1l9 lot 14,44-12, tous dans le quartier sud.
Contrat de mariage entre Altred Avery et Delle Gertrude

Hànnah Crump stipulant séparation de biens.
Contrat deý mariage entre Arthur Morin et Dame Albertine

Paradis, veuve de feu Alfred Geneat, stipulant séparation
de bleus;

Acte'de société entre G. 1.i. Bourne et F. A. Schafg sous le
nom de "Sherbrooke Iron WQrks".

Société' entre Michael Korrey et -H. -Korrey sotta le nom de
&W. H. Korrey"..

Bociffl dissoute entre Alfred Lanctôt et Arthur Boislard sous
1. nom de "Cash Receipt Market".

Raison. sociale par Arthur Boislard comme "Arthur -Boislard,
Boucher".%

SUREAU D'ENREGISTREMENT DES CITE
DES TROIS-RIVIERES

ET DISTRICT

Semaine du 9 au il mars
Vente-Célestin Filion k Wilfrid Filion.
Vente--Charles Boucher. à Wiltrid, Courteau.
Vente--Louis Gauthier k Ozias Picard.
Vente--Alexand'-Tesuier k Abias RCodgers.
Veute-Omer Marchand k .Arthur. Déry.
Oblli*bton-Ablas itodgers k, Lue Bélanger.
Obligation-George Pagé k Al6iert Lord.
Ventq--Lucien -Pothier à Adélard Montour.
Vente-J. A. Bourassa à Athanase Descoteaux et al.
Vente-Evariste Vincent Maheu à Josaphat I#rny.
Vecte--Hormisdas, Lessarçi à Chs Charette ès-quaI.
Venteélesphore Racine -à 'Alfred Poliquin.
Velte-Arthur Panneton à Edgar Bournival.
Yente-Joseph 11ariépy à Charles Milot.
Vente--Victor Lemay à Alfred Canriveau.
Vente-Jaos. Gélinas et al. à Henri Gélinas.'.
'Vente-.OYRI.éInas à* Adam Descoteaux.
Vente-Maxime' G. Lajole k Onés. 1. Gélinas.
Vente-Paul Langlois k Adélard L.'Désauluiiers.
Vente-dlard L. Dséaulnlera k J. Horace Champagne.
Vente--Conseil duComté de St-Maurice à André Béland.
Vente--Thomas .Bournva -k ~Hilarion Laveegne,
Vente--X*]. RaYnmd .11 St-Maurice Lumber Ca.
Vente--Cha Bd..Pagé k St-Maurice Lumber Ca.
Oblication-Jçseph Trudel k Louis Amyot.

- ObiIgation--dJutor Bianchette k Vve Nat.' Levgss3eur.
fl)bflatlèn.-Horisd&s Lessard à Cho Ed. Charette, ès-quai.'ObligaUonu-Âlfed 'Poliquin k Joseph St-Arnaud. *

*Obligatlon-Joseph Samuson à Joseph G. Gagnon.
Quittance-The Shawinigan Water & Power Co. à Herculo

Lamnbert.f
Quittance-Prisque Iêailhot et al. k Théophile Harnois.
Quittance-Jean Lapoibtek Napoléon Coutu.
Quittance-Thomas Caron à Médéric Caron.
Quittance-Jas. Drolet à Georges Pagé.
Quittance--Caisse Populaire dAirnaville k, J. %H. Lessard.
Qùlttance-LoAuis Amyot k J. Emile Julien.
Quittance-Phlémon Trudel à Joseph Trudel.
Quittance-Chs Zd& Charrette à Hormisdas Lessard.
Quittance-Paul Gélinas k Hector Gélinas.
Quittance-Elisée Bellernare k Hilarion Lavergne.
Transport-Cie des Terrains de ShawInigan-FaIls à Albert

Giguère.
Transport-Cie des Terrains de -Shawinigan-Fallu k Dr R.

Frigon.* 1,
Transport-Cie des Terrains de. Shawinigan-Falls à J. A.

Frigon.
Transport-Johnny Gélinas k Josephi Marlneau.
Transport-J. H. Nap. Désaulniers k Joseph Plante'
Main-levée-Jas. -Quenneville k Télesphore Racin *e.

MutnleVéi--Eaiislaiy; k P. 'J. Héroux.
Cession-Laurette Dusseault k Frs D. Dusseanît.
Vente-Hfector Bastaraclie k Joseph Lacourse.
Vente-Hormisdas Lampron k J. R. Hébert et al.
Vente-quila Berigeron à J. R. Hébert.
Vente-William Hill à Albert Deacoteaux.
Vente-.-Ferdinand Gélinasl' Pierre Poudrier.
Vente-Evariste Lamy k Antonio Bofisvert.
Vente-Trefflé Marcotte à P. X Hémond.
Vente-MaJ. Belernare. k Joseph Beauregard.
Vente-L. P. Fluet k Anionio Rondeau. 1
Vente-Ludger Magny k Nap. ?t Emile Hamel.,
Obligation-Ernest Marcouiller à Dame Rosario Marcouiller.
Obligation-Pierre Poudrier & Josîeph Pouliot.
Obligation-Alfred Houle k Polycarpe Biais.
Obligation-Adam Giguère k Désiré Villemure,
Obligatioj-Viateur Barrette k Camille Barrette.
Qu Ittan*-Fortunat Lord k J. E. Raymond.
Quitta.ce-Marie Beauiieu et al. à-~Joseph Abbott.

QuittafaCe-Dame Joseph' Lambert à Ernest Marcouiller.
QýIttce-Williamn Ferron à Alez: Peltier.-

Qu ~nce-Percepteur du Revenu 'k Succession JosehGr

Quittance-Darne Z. Duchaine etaI. k C. O..'loe er-Quittance-Léna B. Perreault et Clutie etrcai.d
-Quittance-Percepteuir du Revenu à Succession Thornas Dé-

ziel.
Quittance-MaJ. Lafrenière à Paul J. Lavergne.
Quittance-Gilbert Grenier, k Joseph Be'auregard.
Quittance-L. A. *Lord 'k Adélard Désaulniers.
Quittance-MaJ. Bellemard à Joseph. Beauregard.
Quittande-PercePteur'du Revenu' k Succession Adéline May.

rand.
Donation-Darne Honoré Vincent k Antonio, Boisvert.
Transport-J. A. Frigon -à Hormisdas /Bourassa.
Transport-Joseph Bourassa à J. H. Désaulniers.
Main-levée--Dionlu Dupont k' AIfred Houle.
Maln-levée--Joséphîne Nobert- à Adélard Grenier.
'Vente-Céîestln 1"IIIOU k Arthur P. Bellemare -
'Vente--Dame Jos. Duchaine k Maurice Dufresne.
Vente-William Lamy et ai. àk Alfred Lefebvre.
Vente--Montreal Trading Co. e.The 8t- Regis Paper Co.
Vente-Albéric Blanchette k Joseph "Payer.
Vente-Damne Proaper Paradis k Alfred Robitaille.
-Vente--Octave Hébeet k Orner Martlîxeau.
Vente-Victor Milot k Dionis Miiot.

Vent-WiliamLacoursière à Weliie Ricaed.
Vente-ThOmaa GlU k Joseph 0111.
Obligation-Jos' Beaubien et ni. à asePpuar eTaiose Poulaireede
ObligatiOn---:Athur Branchaud à Octave -Gervais,Obllgation-Pîhlla St-Pierréý k Sévère Ricard, fûli.Quittance---Dame Ja. 'Imbleau à "*AlbertULvergne.,
Qufttance-lenud 'Johans'en à. Methodist Church.
Quittince--G. B. Guillemette à Pierre Poudrier.'
Quittance-P. B. Dumnulin à Octave Hébert'
Ouittance-Athanase Roy k -joseph Beaulieu et ux.Qittace-Moise J. Ferron k Cio#nq- Girard.'ýQuittance-JustiùIen Bouchard. à Alfred Houle.Déclaration sociale-Grand'Mère Electrie Supply Ca.Déclaration sociale-sabelje & Desrocheo.

* JUGEMENT'EN COUR SUPERIEURE
Bureau & Bigué, Troia-Rivières, sJ .. Guigr ènlien,' vuJ.K.7.45ge, ôm
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Main levée-Nicholas Flood à George D rlnkw ater.
Quittance-G. Plante à Olivier Molsan.
Quittance-O-. Plante & Jas. Déliai.
Quittazice-Beptlmus Barrow à P. W. Bishop.
Vente-Dame F. Bt-Germain-Blgouin à Narcisse Beaudreau,

bloc 3-15 Amos.
Obligation-John Ouellet à Sam Goodman, bloc 11-18 Amos.
Vente-Altred Morale à Isidore Beaulieu, bloc 15-8 Amon.
Obligation-JaS. Grenier à Jas. Tremblay, bloc 111 Amon.
Prolongation de délai-Dame Joséphine Delige M.T. à

North Mount Realty Co., Ltd.
Vente -New Quebec Realty Ca., Ltd. à Dame Délia 10ortier-

Laflepr, bloc 4-84 Amas.
Vente--Alfred Létaurneau à Auguste Côté, bloc 7.17 La

B3arre.
Vente-Qa MaJesté k Honoré Bordeleau, 35, La Barre.
Vente-Honoré Bordeleau à Urbain Ray,.rang 5-15, La Barre.
Vente--Dame Adélard Causineau k J. R. Pepin, bloc 5-1 La

Bar.,
Vente-J. R. Pepin k Louis Bissonnette, bloc 5-1 La Barre.
Vente-Joseph Pluze k Raaul Humàbert, bloc 6-16 La Barre.
Vente--Solyme Bautin k Jas. Gagnan, rang 6, pt 29, La

* B arre,
Vente-Jas. Gagnýon k EmUle C. Lanthier, rang 6, pt È9, La.Barre.
Obligation-.John Max Mackay k Prateau & Cari gnan, pt

* Ind. 2884, Palais..
Obligation-Arthur Beaulieu k Dr Alexandre Boucher, 1020

* st.Amlirolse.
Vente-Joseph Bureau k Cyrille Labranch, pt 6 et 7, Bt-.Ambrais.
Vente-Wllbrod Biais à Joseph Racine, 1189 Jacques Cartier.
Annulation de bail-Sa Majeèté k Sir Cho Ras.
Testament-Bý-ir Rodolphe Forget.
Déclaration-Lady Forget et ai., une faule de lots dans le

quartier Bt-Pierre, N.-D. de Québec, St-Colamban.
Quittanse lJe droits--J. W. Lévesque, ès-qual., k succ. Sir Ho.

dtoiphe Forget, une faule de Iots dans les quartiers 'Sb
Pierre, N.-D. de Québec, St-Colomban.

Wffll-J.. A. Cantin à Harry R. List, -1036 Jacques Cartier.
Venté--Eli0ger Giguère à Georges Bauchard, Pt 6, St-Roch

Nord..
Marlage-.-Léan Mignan à Delle AliceBansfaçan.
Quittance-Daiûe C. F. Delige k Alphonse Daigle. -
Transport-J. E. R. Vézina k L. R. Villeneuve, bloc E-4,

Benneterre.
Vente et rente-Dame Vve Lazare Jabin à Napoléon Jobin,

Pt 355-9, Ste-Foy.
Vente-Erneat Côté k Aiph; Côté, 1882, St-Sauveur.
,Copvention-L'Hôtel-Dieu de Québec et Bd. Rochon et ai.,

146.41.2 B, 4 N.-D. de Québec.
Quittance-La Caisse Populaire de Québec Est à Atd. Parent.
Obligation-J, C. Paradis à La Caisse Populaire de l'Ancien-

-ne Lorette, '525.56477-474, Ancienne Lorette.
Transport-Pierre Tardif k Dame. Arthur Picher, 19M837, Bt.

Sauveur.
Subrogatian-Dame- J. Narc. Rochette k J. C. Paradis, 8846,

Montcalm.
Quittance--G. J. M. >Watters à Régistraire de Québeé.
Quittance--La Caisse P3opulaire de Québec k Joseph Dralet.

*Quittance-Dame France Drolet à Dame Alph. Bédard.
Quittance-elle M. Phil. Robitaille à J. C. Paradis.
Vente-Le Shérif à' Napoléon Durand, 170 St-Sauveur.
Quittance-Le Shérif à Napoléon Durand, 170 St-Sauveur.
:Mariage-F. X. Bélanger à Delie Marie Jeanne Dugal.
.Obligation-F.P. Demeules à Delle Amanda Leclec? 947

Sauveur.
Obligation-Elséar Molsan à Frs L. Sévlgny, 831 St.Roch.
Quittance-J. Onés. Giguère et al. à Bizéar Moisan. %
Vente-North Mount Realty. Co.-; Ltd. à Albert J. Turner,

666-76-77-78-79z80-81-82,83-75 St-Roch Nord.
Marlage-Sam. Louis, Leibavitz k Delle Dora Albert.
Vente--#Dame Vve Perd. Drouin k Emile Beaulieu, 16s7 Bt-

Sauveur.'1.
Vente-huile Beaulien k James Podesto,- 2344-75.76 St-Bau-

Teur.
Quittance--Louis Bisson à Hypolite Cauchon.
Quittance-oMreau & Bavard k succession Perd. Drouin.
Testamient-Dame Alfred Lepage-llaire.
DéclaratIon-Alfred LePage à Régistrateur de Qpébbc, 3

Indivis 2047 St-Sauveur.
Quittance-Droits du Percepteur du Revenu k succesion de

-Dam~e Vve Alfred Lepage-Allaire, Và fnd..2047 St-Baýivjur.

vendredi 19 mars 1920 4

Vente-J. B. Beauregard k Georges Léon Côté, 1713 Jacques
Cartier.

Vente-Vve Ferd. Drouin-Chrétien à Raoul Pagé, 2103-15 St-
Sauveur.

Quittance--Jaseph Ray, à Dame Rend Martel-Roy.
Quittance-elle Marie Od. Paradis k Honoré Couture.
Quittance-Samuel Bomerville k Pétition pour radiation

d'hypothèque.
Vente-Dame Vve J. Els. Trépanier k Narcisse Drolet, 8-87-

86 Natre-Dame des Anges.
Bail-Dame Vve Jean Drolet k Thou. M. Dechéne, 111318

pt O., 1216 St-Sauveur.
Vente-J'P. W. Bishop k-Albert J. Teakle, 97.28 pt S. Pt N.

97-22 Pt 97-4 N:.D. de Québec.
Vente-Dame Peter Jahnstan et al. k R. P. Lindsay, 2543-2-

248-1 Bt-Ljouis.
Vente-Mgloire Cauchon à Paul H. Dubar, 146-43 À 40.3

N.-D. de Québec.
Obligation-Paul H. Dubar k J. B. L. Marand, 146-48 A 40-

Notre-Dame de Québec.
Vente-Th. M. Déchéne à Narbert Cauchon, 1089 St.Sauveur.
Obligation-mDame" A. M. 8. Anderson k J. A. Ctéé; 4881-94-

Montcalm.
Quittance-Société de Prêta et Placements k Thomas M.

DeschèDes.
Testament-Louis Harry Vandry.
Déclaration-C. E.' Taschereau k -Régistrateur de ý'Qdébec,

3768 Montcalm..I
Quittance-Droits du Percepteur du Revenu k sucýess/o L.

H. Vandry, 3768 Montcalm. -*~

Obligattoii-Jacques * Bavard k Eugène Déliase, 88554.1 Bt-
Jean.

Quittance-Dame Vve, Jean Jobin k Jacques Bavard.
Vente-élephore Thivierge k J.. B. T. Ji Hainel, 281, MSe-

Foy.
Hypothèque-Jos. qd- Poulin k -La -Banque NatIoiýï.. St-

RÔch, pt 1820 e W. 1891 Jacques Cartier.
Main-levée-Banque Nationale kà Achle Dupi.
Vent»-'-Dame Eulalie Taché-Bélanger k Alex. Taché,. ,-mnd.

2151 St-Pierre. k
Vente-tanislas Jaulin à.Qyrénus Ferlind, -pt .5 Wl.tEoch

Nord.
Vente-J. M. Sto.bo k Chas -Cantin et- al.. 1344 Jques

Cartier. J4.
Bail et promesse de vente-J. M. Stobo 'a4enad

Bhoe Co., Ltd., 1825-1, 1824-2 Jacques Cî #
Donation-Elzéar Paradis k Adjutor Bui.p) WaaS,. 4Çi N.-

E., 760-P. 5.20., 761 Cl1arI0ebourg.
Testament-Dame. Vve Pierre Bégin..
Déclaration-Jasèph. et Franoig B6glu,'7$4'. 4tRcf3~0 ét

2071 Bt-Sauveur. Nt'3e
Vente-Adjutor Bouret à Dame J.,Fltch,1!47427.ý

de Québec.
Avis--Pierre H. Fortier k Régistratdur de Québec, pt 521-

'526-525 Cbarlesbourg.
Vente-ucien Lachance k Alfred Jalbert, 434-299.800) St-

Roch Nord.
Vente-Dame M. AIt Falardeau à Joseph Samson, 1985 St-

Pierre.
Quittance-M. I. Audet & Labrecque, Enrg. à Dame Vve

Georges DéliuIe.
Quittanice-Ch. Pageau k Oct. Paquet.
Renonciation-Dame Alice Pépin-Matte.
Quittance--Droits du Percepteur du Revenu à. Dame 'Onés,Clavet-Taibot.dit Gervais, 3% Id., 509-408 St-Rock Nord.
Quittance-Delles Anals et Aurile Lechasseur k Onosime

Clavet,
Vente-ucien Drolet à -Dame *'Eugène Amyot, 98-220 B.,

Notre-Dame"e Québec.
Testament-David S. Rickaby.
Déclaration-Delle lvy Rickaby et al., 4014,et al., Méntcalm.
Quittance-Droits ýdu Percepteur du' Revenu à succession

David S. Rickaby, 4014 et al., -Montcalm.
Testament-J. H. Tremblay.
Déclaration-De marie Anna Rame, Tremblay à lUÀ#btrs.

teur de Québec, %1 Id. 508-328, Lt-Rock.
Quittance-Droits du Percepteur du Revenu à uceso

Joseph H. Tremblay, k 31 Id. 508-328, Bt-Roch.Déclaration-Vrgiffe Gingras-Jacques- à Régistrateur 'de
Québec, 31 Id. 509-75, St-Rock Nord.,

Quittance-Droits du Percepteur du Revenu k succession
Joseph Jacques, 31 lad. 509.75, SBRock Nord.

Vente--Dame Virginie Gingras.Jaques k Joseph Leelerc,
- I 1 d. 509175, Bt-Rock' Nord.

Quittance-Dame Virginie Glingraos4acques k.Joseph Licierc.Jugement-Joseph Pageau vs Arthur Garneau,
Avis-J. E. B4lard à Régistrateur de Québe,50t88

Charlesbourg. o,50P.8,

48
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La sécurité de l'acheteur d'automobliles est dansl1 choix judicieux qu'il tait de ses fournisseurs.
La force de toute organisation repose dans les hommes qui la composent, et la connaissance de ces hommes est
essentielle à ceux avec qui lilsmont en relations commerciales.

-La Compagnie "Legaré Automobile & Supply Co. Ltd" compte parmi ses directeurs les financiers et Inidustriela
*lus plus on vue de la province de Québec. Leur activité s'est manifestée dans plusieurs Industries et leurs nolth-
brou succè sont basés sur la confiance qu'ils ont su-'inspirer, leur Intégrité et leur esprit progressif.

La combinaison -de ces forces exécutives et d'un capital de deux millions ($2,000,000.00) de dollars forme la'pluli
puissante organisation de distribution d'automobiles en Canada et assure le service le plus parfait qui puisse se
donner.

NOS OFFICIERS*

.JJ~I PRESI DENT
P. T. Légaré, Chevalier de l'Ordre de St-Grégoire le Grand, fon dateur
et président de l'importante maison ."P. T. Légaré Ltée", comprenant
25 succursales, 1200 agents et plus de 1,000, employés, président de la
"Dominion Carniage Co. Limited "l, de Montréal-Bit; président'de )a
"Percival Plow & Stove Co. ", de Meiikville,* Ont.,"etc.

VICE-PRESIDENT

J. H. Fortier, directeur et gérant général de la compagnie "P. T.
Légaré Limitée " ;'organisateur et vice ,président de la IlPercival Plow

&Steve Ca." de Merrlckville, Ont. ; organisateurý et vice-président de,
la "Dominion Carniage Ca. Limited 'I de.ý Môntréal-Est; président 'de
la "Oeneral Auto Equlpment Limited "l, etc.

GERANT GENERAL

J. O. Linteau. La-tête irig'eante de notre organisation et de ses
* ., , .treize compagniies subsidiaiýes. est* aussi président de la "Montreai

P.. Ir. LEGARE, -Automobile Tràde Association Limlted "',--et vice-président dé la "Ce-
Président neral Automobile Equipment ",dont Il est un des fondateurs.

DPIRECTEURS

Léo L. Légaré, directeur de la maison P. T. Légaré, un des pionniers de cette Industrie. Directeur de notre Impor-
tante succursale de Québec qu'il dirige depuis sa fondation.

J;W. Fortier, -directeur de la maison «?. T. -Légaré et chef du département des ventes. Un spécialiste à qui est. dù
en grande partie le succès de ce département.

*if LAMAR AUOMOBILE SUPPLY Co. ýLiinid
MONTREAL I QUEBEC

SOREL, VICTORIAVILLE, TROIS-RIVIERES, 'ST.HYACINT4jE, JOLIETTE,- SHERBROOKE,
COWANVILLE, RIVIERE-DU-LOUP, MONT-JOLI,.- MONTMAGNY, THBTPORD MINES,

ST-EVARISTE, CHICOUTIMI,

E£n écrivant* aux onnonqeurs entone Le 'Prix Courant ",I.p.
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Forroni, Qincaere, Peinturez, Vernis, *Vitres, etc?,

itmsrri soir,. le17 mèrs 1M2.

Lie. tod..',,Ilag* ont augmentd
cette semaine par suite de la r6duo
tien de oomptde 30 à25 poui
cent. ' L«s pr aduitç Corbin ont montd
de 10%. L«; miroirs isont rare. el
les cours sont .considérés comine no
mlnaux pour iertains lignes& Loi
nouveaux pilx pour livraison en 192(
de la flcilie à lier 'sont maIntenani
sortie et on ruigbn de la b aise. ri
cents de la corde,. Ilasont plus bai
que l'année dernière. Les tondeuses
à chevaux sont plus-chères. Le fei
et l'acier iont activement deuvandéi
avec tendance -ferme, par suite là
fonte et l'acier à outils sont cotés pîdi
chers cotte semaine. Une nouvelle
hausse a ou lieu suries tôles gIva
nlsés.. La tendance est àla hausse
pour la corde sisal. L'e ampoules poui
lampes électriques de pochs'çont mar

*qu6es pluscher. Les clés à tyau>
Stilison ont augmenté et ,sont cotéet
lii à 45% du prix de 1 Igté. Les, i
ches de tarière sont cots plus chè
res. Les galons a mesurer ont aug

-monté de 10% et les écrous' e ha-
peau-doivent monter sous peu. Lot
chapes de-poulies ont'monté. Loi
planchds à laver on verre ou on émail
ont augmenté." Les huiles lubrifiantes
ont monté dem5 A 8 contins par ùalion
Les déchets de grosse fonte- s'achèteni
au plus haut prix connu. Lesproduits
de plomb sont très'- ferh~es et une
hausse est probable. L'aruminium mn
*lingot a pris une tournure. sévère cet.
te semaine, et les cours sont basée
sur le chiffre de 47 contins la livre.
* -La 'situation des transports ne s'est

Pas améliorée depuis une dizaine de
Jours et tous les genres de commerce
éprouvent des difficultés pour rece-
voir ou expédier leurs marchandises.
Les affaires sont très bonnes pour- le
moment.

LES TONDEURS -A LINGE SUR
UNE BAEPLUS 'ELEVEE

Les prix des tordeurs à li[nge ont
- té augmentes. L'ancien dscompte de

30% 'a été réduit à 25% sur les mar-
ques Standard..

LES' MIROIRS SONT RARES;
COURS NOMINAUX

Il -'*est très difficile d'obtenir livrai-
son d e midroirs mon seulemeént les fa-

*bricanta ont augmenté considérable
ment les péLx mals ensoro ont beau.
coup de difficulté à faire des livrsik

:Qos8s régulières au commerce., 'Dans
beaucoup de. Iignh,. les couui -sont pu.;
rament nominaux.'

LES ARTICLES ICORBIN ONT
AUGMENTE DE 10%.

Quinec'ailierie pour Constructeurs-
* Les prix de la quincaillerie de cons-
* trUCtion Corbîn ont augmenté. L'aug-

metation uit approxImativement de,
dix pour cent

LES PRIX DE 1M2 SONT PLUS BAS
POUR LA CORDE AN LI£.R

Les prix que le commerce attendait
*' pour la corde à lier pour la saison
1 1920 sont maintenant sortis. En voici
1 quelques-uns, '650 pieds à la livre,

21%c; 60 pieds, 20%4c; 550 pieds,
19'/ 4c et 500 pieds, 17V4c. Ca prix
s'entendent pour quantités ordinaires.
Ceux qui achètent par lots' de cinq
tonnes ont droit à une réduction de
!/ae de cent tandis que' -pour les lots
de 10 tonnes, on cote !/j cent de moins
que le cours normal.

Les prix sont beaucoup plus 'bas
que ceux de l'an dernier, par suite de
la baisse, générale survenue. il y a
quelques mois sur les divers cordage.

* après la signature de l'armistice. 'Par
* exemple, la corde de 650 pieds, à li

l ivrm valait l'année dernière, 26'/2c la
lb., et celle de 500 pieds, se vendait à
22c.

L'ACIER A OYTIL-EST COTE PLUS
CHER

Fer et acier.- Les conditions du
marché sont pratiquement sans chan-
gement à l'exception de la fonte dia-
mant et de l'acier à outils qui ont toué
deux augmenté de 2'/2c. La situa.
tien' du marché est très forte et par
suite de la*rareté accentuée dans un
grand nombre de lignes on peut s'at-
tendre à des augmentations. Les bar-
res de fer 'commun sont cotées à
$4.55, mais les marchands .déclarent
que, comme les marchés sont plutôt
dépourvus ét les demandes fortes, des
prix plVss élevii seront bientôt at-
teints. En. Attendant les prix sont
trèe' fermes, Pvec tendance à la haus-
se.

Nous cotons:
Acier doux ... ..... . .A 45
Acier à machinerie, fini fer . . 4.95
Fer, de Norvège .... 18.50 15.00
Acier 'à ressort........ .5.
Acier,* k. pneus '. . . '.10
Acier à bandes - ' ' 5.80
Aripr à outlloa ,Biac Diamnond'

la lb. ........... 4
Acier f9ndu .Blnck Diamonri.

la lb .. .. .. .. . .. . .. 0.24J
Fper -nr'linaire' àn - barre, les

100 Iba------.. 4.55
Fer raffin4, les. î00 lbs . ,. .65
LES 'TNESS A CHEVAUX

ONT AUGMENTE
Une augmentatio0n à eu lieu sur lés

tiondeuses à chevaux Stewart qui' se
,vendent su tr le marché' local à raison

.,dsS13.12 pour la taille No 1. On il-
gnale des augmentations sur les.
,outrai machines de cotte marque.

LES TOLES GALVANISEES EN
FEUILLES ONT ENCORE AUG-

MENTE

Une augmentation à été faite sur
les, feuilles galvanisées anglaises qui
sont cotées maintenant sur. lé mar-
ché local à' 25c. de plus.que les cours
de la semaine dernière. Les mar-
chands déclarent qu'il n'y a que très
peu de feuilles sur le marché et les
affaires -sont sérieusement' arrèUées
par suite de cette 'rareté qui ne sem-
ble pas devoir samérnliorer;

TOMe noire en feuilles:
Les 100 ibs

Calibre 10.........7.10
Calibre 12.........7.76
Calibre 14.........7.80
Calibre 16 -. . . . 8.05
Calibre 18-2Ô.......806 8.20
-Calibre 22-24.......8.10 8.35
Calibre- 20.........8.15
Calibre-28 .. . . .9.20

Tôle galvanis 6e en feuilles8:
109Â onces '.11.20

Calibre.28 ..... .. ,.11.00

Clibre 26.........10.75
Calibres 22 et 24.........10.36
Calibre 16 . .' .10.25

,Calibre 18 ... . . . 10.25
Calibre 20.........10.25

'Tôle nnlaisge:
Calibre -28 ..... .:.11.75ga libre , 26 -. .-. ... 11.50

alibre 24.........10.90
Calibre 22 .. .. ... .... 1055
Calibres 18. et 20. .. .. ... 10.36

Nocte: - Charge extra de 25 à 5
les 100 livres- pour lots brie4s.

LES USTENSILES DE 1CUIS1NE

SONT ACTIFS; RARETE DANS
QUELQUES LIGNES

-.- Ustensiles et poêles I y a depuis
quelque temps une certaino di -fficuté
à obtneoir les plaques nécessaires po*ur
l a fabrication de certaines lig11es'
d'ustensiles. Ceci est vrai d'une fiqon

-particulière,. pour- les récipIentW à
sève dont la dem~ande a été ia. plus
forte qu'on aâi t vue depuis longtemps.
On orévoit une, grosse saioni de' su-
cre et de, siropo1t les fabricants. pré-
tendent que la. rareté dei récipients
à sève'est due au fait que 'les. mar-
chands ont trop, tardé à placer leurs,
ordres.

Lecommerce dei poèlga.est très
actif et il n'y a aucun Indlctdidebalioe
dans 'les prix.'-
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L.A BELLE SAISON VA STIMULER

LES VENTES DE FIL DE FER

Bien qu'une grande partie de la
quantité de produite en fil de fer qui
se vend chaque saison commence
déjà à partir chez le détaillant, la
demande va en étre encore stimule
sous pou dés qije la neige commence-
ra à disparaftre. La tendance est tou-
jours ferme, bien» qu'il n'y ait pas eu
de changements cette semaine. Le.fil
d'acier doux se Vend toujours sur la
base de ·$5.50 les cent livres.' Les
autres genres et qualités sont cotés
dans la liste ci-dessous.

2 pt x 5 . . . . .
4 pt x 6 . . . . .
4 pt x 4 . . '. . .

Fil de fer barbelé
Fil galvanisé tress

Ressort spirale
No 9 . . . . . .
No 12 . . . . . .
No 13 . . . . . .
. Fil de fer galvan

Nos 0 à 8 Inclus .
No 9 . . .
No 10 . . .
No 11 . . .
No 12 .
No 13
No 14 . . .
No 15 . . .
No 16 . . .

No 9..
No 10
No 11
No 12
No 13..
No 13%.
No 14
No 15
No 16

Attaches à
pIe:

No 12
No 13
No 13% .
No 14
No 15..
No.16

ballots

Rouleau de
80 perches

. . . . . . . 4.89
..80

. . . . . . . 5.76
les 100 Ibo

.6.15
é uni . . . . 6.66
galvanisé-

..80
. .. 5.95·

. . . . . . . 6.05
Isé uni-

6.16
. . . . . . . 5.75

.6.20

.6.25
.5.90

. . . . . . . 6.00
.. ... 6.60

.. ... 7.20

.. ... 6.30
.6.40

.. 6.45
.6.55

. .. . . . 6.65
.6.70'
.6.85

. . . . . 7.00
. . . . . . . 7.15

avec boucle sIm.

Broche à foin, avec anneaux en, spi-
rales:

No 13 . . . . . . . . . . . . 5.25
No 14 . . . . . . . . . . . .. 5.35
Nol1 . . ., ........ 5.45

ON DIT QUE LA CORDE SISAL
PEUT AUGMENTER

En raison de la tendance à la haus-
se du cours du change entre les Etats.
Unis et le Canada, la base de la corde
Sisal pourrait bien changer, car dans
les circonstances présentes, les fabri-
cants déclarent que les prix actuels
ne leur, laissent pas un bénéfice rai-
sonnable. La situation de la , main
d'oeuvre est encore un arguments en
faveur de la hausse car les salaires
ont été augmentés depuis le dernier
changement dans les cours de cet ar.
ticle. La base du pur Manille est
maintenant de 33 contins la livre;
celle du Manille Beaver et British,

28 contins et celle du Sical, 22yg cen-
tins.

ON S'ATTEND A CE QUE LES
CLOUS DEVIENNENT PLUS

RARES

L'approche du printemps indique
qu'il va y avoir une très forte de-
mane de clous et qu'il sera difficile
d'obtenir les quahtites. vouluds. Dis
maintenant on prétend que les envois
actuels-manquent'en certains cas des
tailles qui sont le plus demandées
par le commerce. Les acheteurs
étrangers sont venus sur le marché
et on prétend que de fortes quantités
ont déjà été expédiées dans différen-
tes directions. il serait Intéressant
pour le détaillant et le jobber de sa-
voir si les fabricants continueront à
être capables de répondre aux besoins
de l'exportation tout comme à ceux
du trafic domestique. Les clous de
broche Standard ont pour base le prix
de $5.50 le keg et les clous coupés
celui de $6.35.

NOUVEAU PRIX POUR LES AM-
POULES DE LAMPES DE POCHE

Un nouveau prix de détail est en
vigueur pour les ampoules de lampes
de poche ou "Daylo". Le nouveau
prix pour le'consommateur est de 27
cents au lieu de 23 cents.

AUGMENTATION DE PRIX DES
CLEFS A TUYAUX

Les prix des clefs à tuyaux Stilîson
ont augmenté et le commerce de
gros de Montréal les cote sur la base
de 45% de la liste pour le détaillant.

LES MECHES DE TARIERES AUG.
MENTENT; REDUCTION DE

L'ESCOMPTE.

Par suite d'une réduction dé l'es;
compte en certains cas et d'une aug.
mentation dans d'autres cas, les mè-
ches de tarières ont augmenté. Les
changemeints sont, en partie, les oul.
vanta: Les tarières Irwin, 20 pour
cent de moins; série Irwin, No 201/.
mour, centre plein, double fil, 16 pour
cent de moins; série Irwin, No 2O/r

4s, $6.35 pièce; 32½Z-4s; $9.25 pièce.

10% D'AUGMENTATION SUR LES
GALONS DE MESURES;'

ECROUS A CHAPEAU
On annonce une augmentation du

prix des galons Lufkin, augmentation
qui est d'environ 'dix pour cent.

Les écious à chapeau vdnt être
plus chers, bien qu'il n'y ait pas
d'augmentation bien définie d'annon-
cée jusqu'à présent.

AUGMENTATION DES CHAPES DE
POULIES

Une augmentation a été mise en

vigueur sur les chapes de poulIes en
bois ou en acier. Les tailles jusqu'à
7 pouces, en bois, se vendent main-
tenant au prix net de la liste et cellea
au-dessus de 7 pouces avec 10%
d'augmentation. Les chapes en acle
se vendent sur la mime base. Les
chapes "Snatch" se vendent aux prix
nets suivants: .Bols, S pouces, $5
pièce; 10 pouces, $8.25; 12 pouces,
$11.5. Celles en acier des mimes tail-
les sont cotées $8, $10 et $17.50 res-
pectivement.

LES PLANCHES A LAVEFI EN VER.
RE MONTEN+ ENCORE

Les planches à laver ont encore
augmenté et le. Canuck en verre se
vend maintenant $7.50 la douzaine,
l'émaillée Queen, $8.50. . Les planches
recouvertes en zinc restent sans
changement.

LE HUILES LUBWRIFIANTES ONT
SUBI DES AUGMENTATIONS

Huilesgazolines - Les prix ont
augmenté sensiblement sur le. huiles
lubrifiantet et les différentes qualités
ont monté de 5 à 8 contins par gal-
lon.

Le' pétrole reste sans changement
et le cours en est de 25 à 29 cents par
galion impérial.

La gazoline, qualité à moteur, se
vend à 36 centinsé

LA FONTE LOURDE DE REBUT
ATTEINT UN'PRIX ELEVE

I.a grosse fonte de rebut est déci-
dément ferme. Il est très difficile de
coter des prix, car les gros acheteurs,
lorsqu'ils viennent sur le marché,
payent des prix de fantaisie pour ce
dont ils ont besoin. Autrement, Il n'y
a pas de changement important sur
les autres artiole.sde la liste.

Prix.d'achat des commerçants:
Vieilles claques, botti-

nes, chaussures... ..... 0.71
Pneus à bicycle.... ...... 021
Pneus à automobile.......08
Cuivre jaune . . . . . . 0.10 (.11
Cuivre rouge . . . . . . 0.17 0.18
Cuivre léger . . . . . . 0.08 6.09
Retailles de zinc . .- . . ...... 0.08
Fer forgé, Ng 1, grosse

tonne .... .... 18.00
Rebuts malléables (ton-

ne) . . . . . . . . . .... 28.00
Bouts de tuyaux (tonne) .... 14.00
Paques de poèles (tonne) .·.. 14.00
Acier pour faire fondre . 18.00 19.00
Bushelling- No 2 . . . . 12.50 13.50
Plaques de chaudières.. 17.00 18.00
Fonte de machinerie

(tonne)....... 44.00 48.00

MARCHE FERME POUR LES PRO-
DUITS DU PLOMB

La situation ets une des plus fortes
en raison des conditions du plomb en
saumon qui a dépassé toutes les pi-
visions. Tout sembli donc faire p6-
voir que le marché se maintiendra
ferme et mime augmentera pour la
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soudure, les produits de plomb, etc.
Les demandes sont très normales
pour la saison.

Nous cotons:
Tuyau de plomb . . . , . . . 16.00
Re4uts de plomb . . . . . . . 17.00

Nota-Le tuyau de plomb est sujet
à un escompte de 10 p.C.
Coudes et trappes on plomb.

listè plus 10 P.C.
plomb "ool", la lb. . . . . . 0.16
Plomb n feuilles, 3 à Si la lb.,

pied carré . . . . . ..- . . . 0.181
Plomb en fouRnes, 4 à 8 lbo,

pied carré . .. . . . . . . 0.13
Feuilles coupées, %c extra et

feuilles. coupées à la dimen-
sion, %c par lb. extra.

Soudure, garantie, la lb. . . . 0.45J
Souduré, strictement, la.lb. . . 0.42J
Soudure, commerciale, la lb. . 0.89J
Soudure wiping, la lb. . . . . 0.38
Soudure à broche (No 8)-

455 ............ 0.45
6.0 ............. 0.48

Zinc en feuilles, cask . . . . 0.17J
Zinc en lots brisée . . . . . . 0.18.

GROSSE AVANCE SUR L'ALUMI.
NIUM EN. LINGOT

Métaux en lingots - Le plomb con-
tinue à être très soutenu et il monte
sur le marché américain. Des aug.
mentations ont ou lieu sur l'alumin(um
qui est, dit-on, très rare sur le mar-
ché local. L'étain', le cuivre et le zinc
sont bien. plus faciles et on constate
ies diminutions. La situation dans
l'ensetnbie est plutôt incertaine en
raison de la difficulté d'obtenir les
approvisionnements nécessaires.

Plomb - Lè plomb continue à 6tre
très soutenu et une nouvelle augmen-
tation'; eu lieu sur le marché améri-
cain. , Les approvisionnements sont
tris faibles et les marchands sont
d'avis que la situation ne s'améliore-
ra pas d'ici plusieurs mois. Le plomb
est coté sur le marché local à l 2y2c,

mais la tendance est décidément à la
hausse..

Alum1nium - L'aluminium est beau-
coup plus ferme cette semaine et une
forte augmentation a été faite. Les
marchands se plaignent de la grande
rareté de ce métal- et on peut s'atten-
dre a une nouvelle hausse. L'alumi-
nium se vend aujourd'hui environ 47
cents.

Antimoine - Pas de changement
important sur ce marché. Les prix se
maintiennent, les demandes sont. sou-
tenues et la situation tris 'erme. L'an-
timoine est coté A 14 centins.

Cuivre - Le cuivre est décidément
plus facile cette semaine et il a for.
tement baissé sur le marché de Lon-
dres et celui de New-York. Les mar.
chands locaux le cotent à 23%It con-
tins la livre pour l'électrolyte et 23
centins'pour le casting.

Zinc - Le zinc, a aussi baissé sur
le marché de Londres, mais il n'y a

pas ou de changement sur le marché
local, quoique la situation semble se
relicher un peu. Le zinc se vend A 12
contins.

Etain - L'étain est beaucoup plus
facile cette semaine et est tombé aux
environs de 25 livres sterling A Lon-
dres. Les marchands locaux le cotent
A 47 contins, mals- la tendance est tou-
jours a la hausse.

LA PEINTURE
Un fait de . première importance

cette semaine a été l'augmentation de
2 contins faite sur le blanc de 'plomb
a l'huile qui a atteint la base de $40
la tonne. Ceci est la conséquence di.
recte des prix élevés chargés par les
producteurs pour le plomb en saumon.
Cette augmentation sera en vigueur
jusqu'au 15 mal, ou peut-4tre plus .
longtemps, a moins que de nouveaux
facteurs viennent apporter un chan-
gement.

L'huile de lin a augmenté de 10
centins par gallon en raison de la ra-
roté de la graine. Les broyeurs pré-
tendent qu'ils sont incapables de s'ap.
provisionner en raison .de la conges.
tion des transporte.

Le mastic est monté de 1 centin par
livre depuIlala semaine dernière. C'est
là une conséquence directe de l'aug-
mentation de la matière première,
puisque le blanc est le principal 6lé-
ment. Les peintures préparées sont
soutenues mais sans changement et
les ordres sont toujours nombreux.
Les shellacs et vernis sont très fer.
mes aveo probabilité d'augmentation,
surtout pour les sheilace, pour les.
quels la gorime et l'alcool sont .deux
facteurs importants.

LE PRIX DE LA TEREBENTHINE
SE MAINTIENT; ELLE EST

DIFFICILE A OBTENIR
Il y a, dans certains cas une grande

rareté de t'rébenthine et un Impor.
tant jobber ne la vene que par lot de
5 gallons. Cela suppose que la iareté
s'accentue, ce qui est le cas. Avec
les affreuses tempétes qui se répètent
chaque semaine, les. compagnies de
chemins de fer ont beaucoup de diffi.
cultés a transporter les envois et il
ne semble pas qu'il doive y avoir beau-
coup d'on)6lioratio, d'ici à quelque
temps. Quoique quelques maisons co.
tent -entore ,0 ltslt d'un baril A $3.20
le lalion, d'autres ne donnent de prix
que pour des.lots de 5*galions à $8.32
le gallon, emiýaIage en plus.

Gallon impérial
Térébenthine- -

Par-baril simple . . . . 8.20 3.25
Par petits lots . . . . . 3.27 8.32

Emballage en sus.

L'HUILE DE LIN A AUGMENTE DE
DIX CENTIN8

Une augmèntation de 10 contins pir

gallon a été faite sur l'huile de lin
et elle est due en grande partie A la
rareté continue de la graine nécessaire
pour le broyage. Quelques broyeurs
ne cotent pas pour le moment. Cette
situation changera dis que les diff-
cuités de transport auront disparu, ce
qui ne pourra arriver de sitôt étant
donné les sérieuses tempêtes qui se
sont abattues sur le territoire cana-
dien aussi bien que sur la territoire
des Etats-Unis. Les quincailliers ont
ordonné de l'huile depuis une ou
deux semaines et les détaillants ne
possèdent que des stocks limitées.

Gallon impériil
Brute-

1 à 2 barils
3 à 4 barils

Bouillie-
1 à 2 barils
3 à 4 'barils

... 2.60

... 2.621

.. . ..

LES VERNIS SONT CHERS; LE
SHELLAC BLANC EST RARE

Le prix des vernis ne peut baisser,
disent les fabricants, en raison de la
rareté de la matière première et de
son prix élevé. La tendance est i la
hausse, surtout pour les shellaca. Le
shellac blanc est le plus difficile à
obtenir et toutes les qualités sont ra-
res.

LES ORDRES SONT TOUJOURS IM-
* PORTANTS POUR LES PEIN-

TURES PREPAREES
Les prix sont fermes mais sans

changement pour toutes les lignes de
peintures préparées. L'activité est
grande, surtout pour les ordres qui
avaient été placés et qui sont expé.
dids maintenant. On ne prévois pas
que l'augmentation récente du plomb
à l'huile affectera la base. pour les
peintures préparées pour. le moment,
mais le ton est toujours ferme. Les
manufacturiers font toujours des
heures supplémentaires pour répondre
aux' demandes du commerce et ils
prétendent que les commandes seront
livrées en temps en dépit dts diffi-
cultés de. transport et autres aux-
quelles lis ont A faire face.

AUGMENTATION DE DEUX CEN-
TINS POUR LE BLANC DE

PLOMB A L'HUILE
Comme nous le disions la semaine

dernière, un changement était Immi-
nent dans le prix du blanc de plomb
à l'huile. Depuis on a enregistré une
aug'mentation de 2 contins qui a pris
effet vendredi dernier, 5 courant.

Les fabricants de peintures et les
corrodeurs s'attendaient A une augmen-
tation d'environ 11/g centIn et bien
peu pensaient qu'elle atteindrait 2
contins. La raison directe de cette
augmentation réside dans la hausse
du plomb en saumon qul est difficile
à se procurer à aucun prix. 41 -les
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corrodeurs n'avaient pas ou en mains
de 'gros approvlslonnemeflteu, Il est
plus que piobable que le -Prix aurait été
augmenté depuis longtemps. Les nou-
veaux prix pour le plomb standard du
Gouvernement, sont les suivants: -Lots
de ô tonnes, $19.50 les cent livres;
lots 'd'uns tonne, M2.00 et moins
d'une tonne, *20.3. Ces prix, à moins
d'imprévu, resteront on vigueur lu*-
quau 15 mal prochain.

UN DOLLAR D'AUGMENTATION
SUR LE MASTIC

L'augmentation qui a su lieu la
semaine dernière sur le mastic était
tout à fait Inattendue. Ce marché
était ferme et tout faisait prévoir
qu'il devait continuer à être ainsi. La
rareté du blanc à éît6 le facteur prin-,
cipal, tandis que l'huile de lin s'est
montrée récemment le facteur décisif.

-Lorsqu'on a examiné de plus près le
prix de revient, on s'est rendu comp-
te- qu'une augmentation deyalt 6tre
faîte Immédiatement et les nouveaux
prix prendront effet du 5 mare et
continueront selon toute probabilité
jusqu'au 15 mai. Voici les nouveaux
prix: -

Nous cotons:

Mastic Standard:
Au-
l .es-
nous

6 1 de 1
tonnes tonne tonnm

En barils. .. ... $6.50 $6.75 37.10
En %, barils . .. . 6.66 6.40 7.80
Par 100 livres'. . . 7.30 7.60 7.95
Par' 25 liý.res . . . 7.60 7.85 8.20
Par 12'% livres . . 7.85 .8.10 8.45
En boîtes 3 et 6 lbs 9.60 9.8q 10.30
En boites 2 et 3 lbs 10.10 10.36 11.70
En caissés 100 Ibo . 8.65 8.90 9.25

Mastic à l'huile de lin pure $2.50
par cent livres en plus des prix ci-
dessous.

Mastic de vitriers $1.60 par cent il-
vées au-dessus des prix cl-dessous.

Termes: 2%1 15 jours, net 60.

LES GROSSES VENTES DE VERRE
VONT CONTINUER

Les'commerçants de gros sont per-
suadés que, au printemps et à l'été,
Il y aura une forte demande de verre.
La vente a été assez bonne durant
tout l'hiver, mals la belle saison v~a
apporter un stimulant qui .est tou-
Jours attendu. Dans Ces conditions,
On Prétend que les prix semblent de-
voir se maintenir élevés, bien que
Pour lat moment Il n'y ait aucun In-
dice de changement Immédiat dans un'
sens ou dans l'autre. On espère que
les conditions -de ,transport vont
s'améliorer avant longtemps. Les gla
ces se vendent sur. la base suivante:

Le pied carré
Plaque jusqu'à 1 pd, cha*rue 1i30

Plaques de 1 à 2 pde, - 1.45
- de -2kà Spd, - 1.75
- dé 8à 4 PU, - 3.00
- de 4 à pd, - 2.46
- de 5 à 7pile, - 2.5
- de 7 à 10 pds, - 2.85.
- de 10à 12 pds, - 2.90
- de 12à 15 pds, - 2.95
- de 15 à2 5pds, 1.10
- de 25à 50 pds, - 3.20
- de 50 à 76 pds, - 3.25
- de 75à 90 pds, - .30
- de 90Oàl100pdo, - 3.70

- de 100 àl2Opde, - 8.86
de 120 à 140 Md, '- 4.70

Plaques de 101 k 110 de -large.
ne contenant pas plus de 100
pieds chaque. .. .. ... .. 4.75

Plaques de 111 k 120 de large.
ne contenant pas plus de 100
pieds chaque. .. ..... ...... 25

Plaque de 101 k 110 de large,
contenant plus de 100 pieds
chaque..........5.25

Plaques de 111 à 120 de'large,
contenant plus dg 100 pieds
chaque . ..... 5.76
Escompte au com~merce, 15%.
Les prix cl-dessus sont f.o.b. Mon t-

réal. Em~ballage en sus.

AlabastIne.
Couleurs et blanc-en paquets 2%~

livres, $10.10 les 100 livres, en pa-
quets de 6 livres, $9.60 les 100 livres,
f.o.b. Montréal.

Bleu.
La livre........0.il1 .012

Couleurs (sèches) la livre
Terre d'Ombre brute, No 1. tonne-

lets de 100 livres .. -. 080.094
Terre d'Ombre pure, tonnelets de

100 livres .. .... ..... 0.11 0.15
Terre d'Ombre brûlée. No 1. ton-

nelets de 100 livres .. ..0.08 0.09J
Terre d'Ombre pure, tonnelets de

100 livres .. .. .. 0.15 0.17
Vert lmp. tonnelets de,
100 livres.. .. .. .... 0.17' 0.19-
Vert Chrome, pur.....0.19 0.35
Chrome jaune ......... 0.25 0.41
Vert Brunswick, 100 Ibm .. 0.10 0.14j
Rouge Indien, Kegu 100 li-

vres .. .. ... ý.. .. . .0.15 0.20
Rouge Indien, No 1, Kegs

100 livres .. .... ..... 0.06'1 0.17
Rouge Vénitien, Ifriflant

supérieur .. .... .... 0.07 0.09
Rouge Vénitien, No I . .-. 0;03i 0.054

Noir fin, pur sec .. .... 0.60 0.15
Ocre d'Or. 100 livres ..0.08 0.12
Ocre blanche,, 100 lIvres . 0 09.06
Ocre blanche, barils ... 0.04 0.044

-Ocre jaune *barils-....0.081 0.06j
Ocre français, barils .-.. 0.08 0.10j
Ocre sapin, 100 livres . .0.07 0.08
Oxyde rouge cnadiMenn

barnls...... .. 0.01 $.041
Route Super Magame.....0
Vermilion.........1
Vermilon anais......35

t.o.b. Montr6ai. Toronto.
COULEURS A L'HUILE PURE

bottes d'une livre.
Rouge Vénitien. . ... ......
Rouge Indien. ........ 0.86
Jaune chrome, pur......0.5
Ocre d'or,* pur .. .. .. ..... 0.34
Ocre de sapin français, pur .0.29
Verte, pure. .. .. .... .. 0.84
Terres de Sienne .. .. ..... 0.30
Terres d'Ombre. .. ... .. .. 0.36
*Bleu Ultra-marin. .. .. .. .. 0.40
Bleu de Prusse .. .. ... .. 120
Bleu de Chine .. .. .. ..... 1.20
Noir'fin. .. .. ... ..... 0.89
Noir Ivoire .......... 04
Noir de peintre d'enseigne -04

Noir de peintre d'enseigne, pur 0.41
Noir de marine, 5 livres . . . . 0.20

f.o.b. Montréal. Toronto.
Emnals (blancs) Gallon

Duralite....... . .. .. . . . 7.
Albaglose, C.P.C. .. .. .. .... 76
Email "Blanc", B-H .. .. .. .. 8.00
Mooramel .. .. .. .. ... .. 7.00
Jasperlac .. ......... 4.16
Sunuhine, blanche.........75
Invincible.... . . Doubl

Vitre éipeDul
épais- épais-

LeR 100 pieds seur seur
Au-dessous de 25 . . . 19.90 22.90

26 à 34 .. .. .. ..... 20.80 24.85
35 à 40 .. .. .. ..... 21.80 26.40
41 à 50 .. .. .. ..... 23.50 80.00
51 à 60 .. .. .. ..... 24.60 30.80

-61 à 70 .. .. .. ..... 26.50 32.70
71 à 80 .. .. .. ..... 29.70 35.40
81 à 85...........45.45
86 à90...........48-M
91 à 94...........49.80
95 à 100..........58.55
101 à 105..........65.85
lO0G 110. ........... 73.10

Escompte à la caisose, 15%.
Escompte à la feuille, 40% de la

nouvelle liste.
f. o. b. Montréal.

LE HARNAIS" MARQUE IMPERIAL SE
VEND RAPIDEMENT, ET FACILEMENT.

Ne vous embarrassez pas avec un harnais sans marque quand l'Imperial est
ai, facile à v.endre. Vos clients connaissent les avantages de la Marque
Imperial,, et Ils l'achètent avec plaisir. Vendez le harnais de la Marque
Imperlal et augmentez votre commerce de harnais.

Fort -- Durable -. Garanti
Fort et durable, le Harnais Imperial résiste aux efforts brusques. Garanti
exempt de défauts dans'le mnatériel et la fabrication, le Harnais de la Mar-
que Imperial as.ure desm clients satisfaits. Faites un commerce profitable- -
donnez satisfaction e vos clients - avec le Harnais de la Marque Imperial.

Manufacturlerq de harnais et de sellerie.

SAMUEL TREES & CO., LIMITED
42 Wellington Street East TORONTO.,
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Le marché est des plus soutenus
cette semaine avec tendance à la
hausse. Le marché des porcs est très
forme et on, rapporte de légères aug-
mentations. Le boeuf est beaucoup
plus soutenu et des augmentations
sont relatées sur presque toutes les
coupes. La situation est forte et les
marchands déclarent qu'on peut s'at.
tendre à des prix' plus élevés. Le
boeuf en barils est -plus facile cette
semaine et a baiss jusqu'A $28.00 le
baril. On a cependant l'impression
qu'en raison des conditions actuelles
du boeuf les prix sont capables de
réagir. Les viandes cultes sont soute-
nues et les cours restent sans chan-
gement.- La tendance est forme avec
prix plus 6lev6s. Le bacon a augmen-
té cette semaine et se vend 34 con-
tins la livre peur le cottage roulé. La
margarine este soutenue avec une
demande très limitée et les prix sont
sans changements. Le saindoux se
maintient ferme et quelques mar-
chands sont. d'avis que les prix peu.
vent augmenter avant peu. Les
shortening sont plus forts et ont aug-
menté d'environ V2 centin par livre.
Pas de changement dans le marché
du beurre, quoiqu'une amélioration
se soit manifestée la semaine derniè-
re. Ls oeufs frais pondus ont en-
core baissé et se vendent de 60 à 62
centins la douzaine avec prévision de
nouvelles. réductions sous peu. Le
fromage est pratiquement sans chan.
gement. La volaille est forte et on
peut s'attendre à une augmentation
par suite du fait que la demande dé.
passe considérablement les approvi-
sionnements disponible. Le homard
vivant a atteint un prix de record, et
se vend 81.00 la livre. Les ventes de
poisson gelé sont très bonnes ýet les
prix sont 'relativement bas. Les de-
mandes pour les huttres ouvertes ou
On écailles sont tris faibles et-les prix
sont moins soutenus.

LE MARCHE DU PORC EST TRES

FERME

Porcs - Le marché local des porcs
vivants est très ferme et de légères
augmentations ont eu lieu sur les
coure de la semaine passée. Les porcs
vivants (selects) sont cotés de $19.50
à $19.75. Les porcs dépecés sont aussi
très férmes, mais par suite du fait
que la demande d'approvisionnement
est quelque peu limitée en raison du
temps doux, le marché est plutôt
calme.

Boeufs - Le boeuf est beaucoup
plus fort et des augmentations sont
not6es sur presque toutes les coupes.
Le trafic cependant n'est pas très ao.
tif, bien que le marché se maintienne
tris ferme avec tendance à la hausse.

Nous cotos:
Porcs vivants . . . . . 19.60 19.75

Porcs prdpars-
Tués aux abattoirs, petits

65-9 . .- 23.50 24.50
Porc fraià-

Gigot' de pop (trimmé) .-. 0.811
Longes (tr i) . .. 0.... 85
Longea (non trimmées) ..... 0.82
Epaules'(trimInée) . ....... 0.25
Saucisse de porc (pure) ..... 028
Saucisse de ferme.. .. ..... 18

Boeuf frais-
(Steers et H!ifers):

Quartiers derrière . . . . 0.24 0.27
Quartiers devant . . . . 0.15 0.18
Longes . . . . . . . . . 0.40 0.42
Côtes . . . . . . . . . . ..... 0.30
Chucks. ......... .... '0.16
Hanches ......... ..... 0.23

(Vaches-
Quartiers derrière . . . 0.19 0.32
Quartiers devant . . . . 0.13 0.14
Longes 0.27
côtes .ois ..... .. 02
Chucks ..............
Hanches ........ ..... 0.18
Veaux (suivant qualité) . 0.22 0.28
Agheaux, 50-0 lbo (en-

tiers), la b. . . . . . .... 0.8
Mouton, 45-50 lb. No 1 .... 0.18

LE BOEUF (PLATE) DIMINUE
Viandes en barils-Le boeuf (plate)

en barils est moins soutenu cette se-
maine et une diminution de $2.00 a
eu. lieu sur les cours de la semaine
passée. Le boeuf se vend sur le mar.
ché local à 28.00 le baril.

Le porc engraissé aux pois est plus
ferme et a augmenté de $2.00, ce qui
le met A $50.00 le baril. Le trafic n'est
pas tris actif et les approvisionne-
ments suffisent à toutes les demandes
locales.

Porc en baril-
Canadian short cut (brI)
morceaux de 268-35 . . .

Dos clear fat (brl) mor-
ceaux de 40-50 . . . .

Porc heavy mess (brl) .
Boeuf plate . ... . . . ..
Boeuf mess . . . . . .. .
Porc engraissé aux pois .

.... 54.00.

... 55.00

... 15.00
28.00

.... 25.00

.... 50.00

LA SAUCISSE DE PORC SE VEND
BIEN

Viandes cultes - Pas de change-
ment appréciable sur le marché, cette
sehaine. La sauclse de .porc est
montée à 26 cents la livre et est en
très grande demande. les autres prix
restent les mnemes et. le ton général
est'ferme avec légère tendance à la
hausse.. . 1

Nous cotons:'
Langue de porc en gelée . . . 0.46
Boeuf pressé en gelée, la lb. . 0.32
Jambon et langue, la lb. . . . 0.30
Veau et langue . . . . . . . . 0.23
Jambons, cuits . . . . . . . . . 0.47
Epaules, rôties . . . . . . . . 0.50
Epaules, bouillies . . . . . . . 0.48
Patés de porc (dous.) . -. . 0.76
Boudin, la lb. . . . . . . . . . . l0.1
Mince meat, la lb. . . . . 0.11 0.19
Saucisse de porc, pure ..... 0.26
Bologne, la lb. . . . . 0.1' 0.15

LE BACON AUGMENTE; MARCHE
PLUS FERME

Jambons et bacon -. Le bacon est
plus soutenu cette semaine et une
hausse a eu lieu sur le marché local.
Le cottage roulé est coté à 34 contins
la livre, et les ventes sont quelque
peu plus actives. Les jambons (pic.
nie) ont également augment. et se
vendent enyiron 34 contins la livre.

Nous cotons:
Jambons-

8.10 livres ........ ..... 0.35
Medium, fumé, la livre:

12-14 livres . ...... ..... 0.86
14-20 livres . ...... ..... 0.85
20-25 livres....... .......
25-35 livres ....... ..... 0.30
Plus de 35 livres .... ..... 0.28J

Badbn-
Déjeuner . . . . . . . . . .... 0.48
Cottage roulé ...... ..... 0.34
Jambons Picnic..... .... 0.28

LA MARGARINE EST SOUTENUE;
PRIX SANS CHANGEMENT

Il n'y a pratiquement pas de chan-
gement sur ce marché et les coure
se maintiennent avec une demande
limitée. Lesi mules sont cotés à
37 contins la livre.

Nous cotons:
Margarine- .

En moules; suivant la
qualité, la lb. . . . . .

un tinettes, suivant la
qualité, la lb. . . . . .

White Nut . . . . . . .

... 0.37

0.31 0.35
.... 0.85

LE SAINDOUX EST SOUTENU
AVEC TENDANCE PLUS

FERME
La situation. du saindoux est prati.

quement sans changement dans les
prix, mais un ton plus ferme se ma.
nifeste sur le marché et avec la ten-
dance plus forte des porcs, quelques
intéressés sont d'avis qu'on peut s'at
tendre à une hausse. En attendant,
les affaires sont assez bonnes- aux
prix actuels.

Nous cotons:
Tierces, 400 Ibo, la lb. . . 0.29J 0.30J
Tinettes, 50 lbs, la lb. . . 0.291 0.30J
Seaux, 20 Ibo, la lb. . . 0.80 0.81
Morceaux, 1 lb., la lb. . . 0.82 0.38

Le Marché de l'Alimentation
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LA VOLAILLE .OUTENUE
TRES FERME

ET .

La demande dépasse de beaucoup
les stocks disponibles et la volaille
reste très ferme. Bien qu'il n'y ait
pas de changement de prix sur le mar-
ché local, tout semble indiquer que
des oours plus élevés - doivent être
bientôt atteints.

Nous cotons:
Poulets à rôtir (8.5 Ibs) 0.87 0.40
Poulets à rôtir (nourris

'I' lait) . . . . . . . . 0.42 0.44
Dindes . . . . . . . . . ..... 0.55
Dindons . . . . . . . . . .... 0.58
Oies ...... .......... 0.84

LES 8HORTENINGS PLUS 80UTE-
NUS AVEC UNE LEGERE

AUGMENTATION,

Les shortenings en tierces (400 il.
vres) ont récemment augmenté de y,,
contin par livre et se vendent main-
tenant 29 centins. Le ton est beau.
coup plus ferme, bien que le volume
d'affaires ne soit pas tris gros pour
la saison.
Tierces, 400 lbo, la b. . . .. 0.29
Tinettes, 50 Ibo, la lb. ..... 0.28i
Seaux 20 Ibs, la lb. . . .... 0.29
Morceaux, 1 lb., la lb. . . , . 0.81

LE BEURRE SOUTENU ET PLUS
FERME

Le bqurre se maintient tris forte.
ment et ·un peu plus forme,.blen que
les cours n'aient pas changé..Par sui-
te de l'éboulement d'une grande par.
tie du surplus, le marché présente une
meilleure apparence. Les blocs de
crèmerie sont cotés de 60 à i contins
la livre.

Nous cotons:
Crèmerie. moule, qualité

entrepôt . . . . . . .
Crèmerie . . ... . . .
Laiterie, en tinette . .
Laiterie, moules . . . .
Cuisine . .. .. 

0.61
-0.60
0.48

NOUVELLE BAISSE SUR LES
OEUFS

. I y a ei-une nouvelle baisse cette
semaine sur les oeufs frais pondus
qui sont cotés de 60 à 62 centine la,
douzaine. Les marchands déclarent
que les envois continuent à venir des
marchés américains et qu'on pourra
mime atteindre des prix plus bas
avant longtemps. Il n'y a que très peu
d'oeufs canadiens sur le marché.

Nous cotons:
No 2. .. . . . . . . . . ... 0.45
No 1 . . . . . . . . . . 0.60 0.52
Selects . . . . . . . . . .... 0.60
Frais pondus . . . . . . 0.60 0.62

LE VIEUX FROMAGE A AUGMEN.
.TE DE 1 CENTIN LA LIVRE

Il n'y a que peu de mouvement sur
le marché du fromage cette semaine.
Bien qu'on constate une augmentation

Les marchés sont très formes-cette
semaine et les tendances sont tou-
jours à la hausse. Il n'y a pratique-
ment pas de changement dans la si-
tuation du sucre et les prix se main.
tiennent fermes. Les conserves sont
soutenues et bien qu'il n'y ait eu au-
cune modification des cours locaux, l
faut s'attendre i une augmentation de
prix principalement pour les toma.
tes et en général pour tous les fruits
en bottes.- Le café et le cacao sont
toujours en bonne demande et les prix
se mantiennent. Une augmentation a
eu lieu sur les thés du Japon et les
Javas sont, dit-on, pratiquement épul-
sés. En vue de la pénurie du marché,
on pense qu'il -y aura de la hausse
avant longtemps. Il n'y a pratique-
ment, aucun changement dans les fè.
ves et les.pois qui restent formes
avec tendance à la hausse. Les Il-
rops de ble.d'lnde sont plus chers et le
marché est très soutenu avec une de'
mande active. Les mélasses sont sans
changement. Les prix sont fermes et
bien que les nouveaux stocks doivent
arriver 'la semaine prochaine, les
marchands sont d'avis que les prix
élevés soiont maintenus. Les engrais
continuent à être soutenus. L'orge
perlé et le oatmeai fin ont, augmen-
t6 et le marchê des céréales s. main.
tient forme et soutenu. Il n'y a pra-
tlquement pas de changement sur le
marché desé6pices. Les prix se main-
tiennent et les demandes sont fran-
chement bonnes. Les avoines sont
beaucoup plus fortes et des augmen-
tations ont eu lieu pour toutes les
lualit6s. Les fruits secs -sont soute.
nus, bien que les cours n'aient pas
changé.' Il y a une bonne demande
constante pour toutes les noix et il
n'y a iende -nouveau dans cette il.
gne. Le riz est ferme avec tendance a
la:hausse. Les produite en paquets

'sont fermes et quelques légères aug.

de 1 contin par livre sur le vieux fro-
mage, le trafio est très calme et les
prix paraissent soutenus. Le vieux
fromage est maintenant coté A 84
contins.

Nouveau, grand, la lb. ...... 0.29j
Double, la lb . . . . . . . . . . .0.80
Triple, la lb. . . . . . . . . . . 0.82
Stilton, la lb. . . . . . . . . . . 0.86
Fantaisie, vieux fromage, la lb. 0.34

LE HOMARD.A ATTEINT LE RE.
CORD DES PRIX

Le homard vivant a atteint le prix-
record de $1.00 la lIvre et les mar-
chands déclarent qu'il y a une réelle
pénurie de ces crustacés. Le trafic
des poissons gelés est tris bon en
raison du temps froid et les stocks de.
harengs et de haddock- gelés commen-
cent à être tris réduits.

L'EPICERIE

mentations ont été faites dans cer-
taines lignes. Les citrons Sont beau-
coup plus calmes cette sempîne et se
vendent a *8.00 la caisse. Les toma-
tes de Floride sont plus faibles et se
vendent $7.00 la caisse. Des augmen-
tations ont eu lieu sur les divers ar-
ticles suivants : Soupes en bottes,
Eau de Floride, allumettes, gélatine,
poudre à pite et papier d'emballage.
Les corinthes nettoyés ont diminué de
3 contins par livre.

Les conditions du marché cette se-
maine sont franchement fermes et
des augmentations ont eu lieu dans
plusieurs lignes. Les affaires sont
tras bonnes, pour la saison, bien que
le manque d'approvisionnement en
certains tas retarde. L'importance des
ventes effectuées. Le sucre est forme
et si vend bien malgré la récente aug.
mentation. Les conserves s'affermis-
sent beaucoup et une hausse pourra
se faire sentir bientôt.

LE MARCHE DE LA FARINE RES-
TE SANS CHANGEMENT

Rien de nouveau sur le marché de
la farine et .es prix restent les m-
mes. Les .affaires sont tris bonnes
et toutes les demandes peuvent être
satisfaites sans difficulté.

Nous cotons:
Farines de blé-

Chars straight ou mixtes,
50,000 Ibn, sur la vole, le ba.
ril, en ( 2)sacs de juste, .98
lbs . . .. . . . . . . . ..

La lb. en (2) sacs de coton. 98 .
Ibn . . • . . . . . . . . . . 18.15

Petits lots, le baril (2) sacs de
jute,98bo . . . . . . . . . . .

Farine de blé d'hiver
(baril) . . . . . . . .......

,L'AVOINE PLUS FERME; PRIX
EN HAUSSE

Foin et grain - Une augmentation
de 1!2 contin a été faite sur toutes
les qualités d'avoine et la situation est
beàucoup plus forte avec tendance à
la hausse. Le trafic est, dit-on, très
calme. Les acheteurs semblent peu

-disposés i acheter des stocks impor.
tants et vivent pratiquement au jour
le jour. L'orge'est ferme et très rare
et on peut s'attendre à und hausse. Il
n'y a que peu ou pas de mouvement
actuellement sur le marché du foin.
Les prix se. maintiennent et les mar-
chands déclarent que, bien qu'il y ait
une'bonne demande.pour le foin d'A-
mérique, il' n'est, pas possible d'avoir
des wagons pour le transporter.
Foin, palle, grain (prix du gros, par

lots de chars):
Foin:

Bon, No 1, tonne de 2,000 Ibm -
BonNo 2 . . . . . . . 29.00 30.00
Bon, No 3 . . . . . . . 27.00 28.00
Paulle •.•..•. . . .. ....... 15.00

Avoine:
No 2 C.W. (34 lbs) . . . . . . 1.17.
No 3 C.W. •. . . -. .. .'.i-. .L11
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Extra 1reed. .. .. ... .. ....
No .1 Feed. .. .. .. ... ......
NoF2 eed..........

Orge.
No 3 C.W ..... .. .. .1.74
NO a. .. .. .. .... ........
No 4 C.W. .. .. .. ... .. 1.48
Feed .. . ..... .. .. ..... 1.36

Note - Ces prix sont à l'élévateur
et -ne comprennent pas le coûlt des
lacs.

LE SUCRE FERME MALORE LA
HAUSSE REEENTE

Il n'y a pratiquement pua de charq-
gement àans la situation du sucre qui
reste fer-me malgré l'augmentation ré-
cente. Les approvisionnements-de su-
cre brut arrivent mieux et les raffi-
neule* travaillent maintenant Wdune
façon continue.

Nous cotons:
Lu 100 livre

Atlantic, extra granulé . . . . 16.50
Acadia, extra, granulé .. .. .. 16.50
St. Lawrence, extra granulé . . 16.50
Canada, extra granlé. . .. 16.50
Dominion Cristal, granulé . . 16.50
Glacé, barils. -. . . 16.70
Glacé, (boites de 25 liv.) . . 17.10
Glacé, (boites de 50 liv.) . . 16.90
Glacé, 1 livre ...... .. .. .. 18.11Ù
hàune No 1 .. .. .. ..... 16.10
Jaune No 2 or. .. .. .... 16.00
Jaune No a. .. ..... .. ... 15.90
Jaune No 4 ...... .. .. ... 15.70
En poudre, barils. .. .. ... 16.60
En poudre, 60as. .. . .... 16.30
En poudre, 25o. .. .. .... 17.00
Cubes et dés, 100 lbo....17.20
Cubes, bottes de 50 lb. i 17.80
Cubes, bottes de 2b Ibn....17.50
Cubes, paq. de, 2 lbn......19.00
En morceaux Paris, barils . . . 17.10
En morceaux 100 Ibn... ... 17.20
En morceaux boites 60 lb.n 11.80
Ennmorceaux boite. 25 lb. 17.50
En morceaux cartons 5 lb.o 18.25
En morceaux cartons 2 lb.o 19.00
Crytai Dlamond, barils . 17.10

40 1 Ilboites 100 lb.'. 17.20
et Ilboites 60 lb.o 17.80
44 Ilbottes 25 lb. 17.50

caisses de 20
cartons-... .. .. 18.25

LES SIROPS DE -BLE-D'INDE PLUS
CHERS; LES MELASSES

FERMES

,Sirop de blé-d'inde - Une augmen-
tation a eu lieu sur toutes les lignes
de sirops de blé-d'inde et en raison
de la hausse des Ingrédients entrant
dans cette fabrication, on s'attend à
ce que les prix montent encore. Le
blé-d'i'nde lui-mime a déjà augmenté
de 10 centins par' boisseau et ceci va
avoir déjà une répercussion sur les
prix. On rapporte des affaires tris
actives dans toutes les lignes de si-
rop et la situation est des plus fortes
avec tendance à la hausse.

Mélasses - ln'y a que peu ou pas
de c «hangemfent pour les mélasses. Les
stocks continuent à être très bas et
bien qu'on attende les nouveaux arri-
vages la semnaltie prochaine, les Im-
portateurs disent qu'on n'pas fait

de cotations. On est sous l'impression
cependant que la tendance est plutôt
à la hausse.

Nous cotons:
Sirop de blé-d'Inde:-

Barils environ 700 livres . .. 0.09
% barils. .. .. .. .... .. 0.09J
Keg ............ 0.09à
Boites de i lis, caisse *2 *do:.,

la caisse. .. .. .. ...... 5.90
Bottes de 6 livres, caisse 1 dos.,

la caisse.........6.85
Bottes dea 10 livres, caise 0»

do:. la Caisse. .. .. .. .. 6.55
2 galle, seau 25 lb., chaque .2.95
3 galle, seau 883% lb.. chaque. 4.25
5 galle, -seau 65 lbo, chaque. ..

&8rop de blé-'inde blanc:
Bottes de 2 livres, à dous. à la

caisse .. .. ..... ...... 6.60
Bottes de 6 livres, i dou. .l

-caisse;, la. caisseé . . _. . . -7.45
Bottes de 10 livres, caisse %~

la caisse.. .. .. ..... .. 7.15
Sirop de canne (crystal Diamond):

Bottes 2 livres, 2 douz., à la
caisse. .. .. ... ...... 8.60

Barils, les 100 livres . . ,. 12.25
3barils, les 100 livres . . . . 12.50
Mélasses des Barbades: -

Prix pour l'il. de Montréal
Pucheons. .. ... .. 1.82 1.35
Barils. .. .. .. ..... 1.35 1.38
Dem-barils .. .. ..... 1.37 1.40

LES CONSERVES FERMES; PRIX
SANS CHANGEMENT

La situation des conserves n'a pas
changé en Ice qui concerne les couri,
mals le ton est'décldément plus fort
et on peut s'attendre à une hausse.
Les tomates en' bottes sont particu-
lèrement fermes. Les fruits. en bot-

tes-atteindront probablement des prix
plus élevés avant longtemps. Les
marchands prétendent que les stocks
sont maintenant pratiquement' épui-
née. Le petit détaillant n'a pas-acheté
beaucoup depuis longtemps et son pe-
tit stock est à peu près nul. Avec l'ou-
verture de la -navigation on s'attend
à une vigoureuse reprise des affaires
dans toutes les lignes de*conserves.

CONSERVES DE LEGUMES-.
Asperges (américaine ve@-

tes), dos. 2%ës . . . . 4.50 4.85
Asperges Importées, 25%s . 5.50 5.5
Vèves, Golden Wax . .. 2.00 2.00
Fèvies, Refqgee.......2.00
Blé-d'Inde (2s>........1.76
Betteraves, 2 Iba . . . . 1.35
Carottes (tances), 2s9. 1.45 1.15
Blé-d'Inde (en épis) ga. .- 7.00 7.50
Epinards, Su. .... .. .2.85 2.90
Opinards, Ca. (2s) ......... 180
Epinards Calitornie, 2a . . 8.15 8.50
Tomates, le. .. . .... .. 1.45 1.50
Tomates, 2s..........ié
Tomates, 2%s .. .. ... 1.80 1.85
Tomates, Sn . ...... 1.90 2.16
Tomates, gallons .. .. .. 7.02j 7.05
Citrouille, 23%s. (douz.) . 1.50 1.5
Citroille, gallon (douz.) .... 4.00
Pois, standards 1.51.90
Pois, earl7 lune ... 1.92J 2.05
Pois, très fins. 20 os... .. . .3.I0
Pois. . 0os . .. . . . . . ....

Pois Importés-
Fins, .caisse de -100,. la
1 caiss e .. .. .. ..... 2.50

lixtra fli..........30.00
Nuo i.. .. ............ 23.00

CONSERVES DE FRUITS
Pommes, 23%s. dos.. . 1.40 1.65l
Pommes, 38., dos .. .. .... 1.30 1.95
POnM4ub, gall., dot . . 6.X6 5.76
i3iueberries, 2à . . . . 2.40 2.45
Groseilles, noires, 2s. doz, 4.00 4.05
Ceruts ruugeil, sau&

noyau, sirop épais, la
douz .. .. .. .. .. .. 4.80' 5.15

CerWies blanches, sans
noyau. .. .... .. 4.50 4.71

LE RIZ FERME AVEC TENDANCE
A LA HAUSSE

in'y a pratiquement pas de chan-
gement sur le marché local quoique
les marchands déclarent que les mar-
chés-de l'Est sont beaucoup plus fer-
mes. Les approvisionnements * com-
mencent à arriver mieux et on traite
de bonnes affaires. Les cours restent
sans changement pour le moment et
de l'avis générai on Peut s'attendre à
une hausse avant longtemps.

Nous cotons :
Caroline .. .. ..
Rangoon "C"'
Rangoon "CC,, .-
Riz brisé, fin ....
Tapioca, la lb. (seed)
Tapioca, (flake)
Tapioça (pearl)

19.00 21.00
... 14.50
.. 14.25
--- 14.00

0.181 0.14
0.11 0.121
0.18j 0.14

LE CAPE ET LE CACAO EN GRAN-
DE DEMANDE

Café - Le café continue à être fer-
me et les demandes augment ent cons-
tamment. Bien qu'il n'y ait rien de
bien défini la tendance semble plutôt
à la hausse. Dans l'ensemble, le café
est dans une situation des plus fer-
mes,

Cacao - Les cours restent les mô-
mes. -Les approviionnements sont
suffisants pour répondre aux fortes
demandes et les affaires traitées sont
généralement bonnes sur le marchi
local,

Café- La livre
Rio .. .. ... ...... 0381 0.851
Mexique .. .. ...... 0.50. 0.51
Jamalque .. .. .. .. .. 0.46 0.48
Bogota--------------- .0.49 0.51
Mo'cha (genre). .. .... 0.50 0.52
Santos,-Bourbon .. .. .. 0.47 0.49
Santos .. .. .... .. 0.47 0.48

Cacao- La douz.
'Bottes, 1 lb .. .. .. .. .. .... 80
Boites,,~ lb. .. .. .. .. .. 8.00
Boites, ~4lb.........1.60
Petite taille . . . . ... 1.15

LES' THES- JAPON ONT AUGM EN.
TE; LES JAVAS MANQUENT

La situation des thés est très sévère
en raison de la rareté qui existe sur
le marché. une augmentation a ou
lieu cette semaine sur là thé Japgo
nouvelle récolte qui est coté -sur le
marché local entre 75 et 85 centînS la
livré. ýIl n'y a *pratiquement pas de
javas sur la marché. La Situation est
très tindue et Il est probable que lei
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prix vont bientôt monter. La conges.
tien dee porte européens est en
grande prtie cause de la situationactuelle et on prétend qu'il n'y a
guère de chance d'amélioration en
perspective. En attendant, le marché
est dépourvu et fa demande edt ex.
ceptionnellement forte.

Nous getons:
*Thés Japon-
Choix........0.06 0.75
Barly Plclclng. .. .... 0.75 0.86
Meilleures variétés .. 0.80 1.00

Javas-
Pekeos.........0.46 0.48
Orange Peeos.....0.49' 0.51
Orange Pekeos blIsé . . .0.48 0.50

Les qualités Inférieures de thés bi-
sés peuvent être obtenues des mar-
chands de gros sur demande à des
prix raisonnables.

LES FEVES ET LES POIS RESTENT
SANS CHANGEMENT

Fèves - Ii n'y a pratiquement pas
de changement sur ce marché cette
semaine. Les prix se maintiennent
avec une demande constante et le ton
générai est ferme.

Poio - La- demande-continue à être
bon'hui bien qu'3n ne rappârte aucun
changement de prix.' Les approvision-
nements sont.assez bons et suffisants
pour répondre aux demandes. La si-
tuation est décld6mqnt ferme.
Nous cotons-

rève-
Fèves canadiennes, triées

à la main ..... .. .. 6.25 5.40Japonaises .. . .... .. 5.25 5.40
Lima japonaises. la lb..

suivant là qualité . 0.10 0b1 2
Llnia. Californie......0.2o

Pois-
Blancs, le miot........00
Bleùs,> le miiot . . .5.40

Caxsiés, récolte nouvelle
(98 Ibo) .. .. .. .... 8.25 9.00

Pour bouillir, le boisseau 4.80 5.00
Japonais, verts, la lb. . . 0.101 0.11
LES CITRONS PLUS FAIBLES --

Fruits - Les citrons sont beaucoup
plus faibles cette semaine et sont
descendus à PM.0 la caisse. Lus oran-
ges (Califefifa navals) se vendent de
$8 à $9 la Caisse et sont très fermes.
Les pommes on caisses son t plus chè-
res et sent cotées de $5 à *5&50 la
caisse. Les marchands déclarent qu'on
ne fait que pini dliff'aliei. actuel.
ment et ne s'attendent pas à beau-
coup d'amélioration .avant le prin-

Nousa cotons:
Pommes-

Bal4wlng ... .. ...

Ben Davis No 1 ....
Greening . .....
Gravensteins. .. . .
Spies.. .. .. .. .. .
Rouges. d'hiver . .....
Pommes en caisses...
Bananes (suivant qualité)

le régime.. .. .. .
Airelles, bari. .. ..
Airelles, gallon .. .. .
Raisin, Emperor, lceg

7.50 8.OQ
6.00 7.00,
7.6 80

... 10.00
6.50 7.00.
5.00 :5.50

6.*00 7.00
12.00 18.60

..'0.75

18.00

Pamplemousse Jama!que.
si, 80, se .. .. . .

eamplemousae Floride.
64, 04, 80, De6. ... .

Citrons, Messine ....
Poires, Cali . .. .. .
Grenades, (boites d'envi-

ron 80) .. .. .. ..
Oranges, Cal., Valencia
OGranges, Cal., Navels
Oranges, Floride, caisse

... 5.00

... 3.00

... 7.00
8.00 8.50

... .00

iLES FIGUES-ET LÉS RAISINS SE
VENDENT EN QUANTITE

Fruits ses - La situation du mar-
ché est pratiquement sans change-
ment. Les prix ce maintiennent. Une
augmentation se manifeste dans la
demande pour les figues, let bien que
les cours ne soient paq changés,. on
est sous Ilimpreolon que la tendance
est à la hausse. Les raisins de Tur-
quie se vendent iris bien, bien que
les approvisionnements laissent-beau-
coup à désirer. Les envois sont en
route mais on attendant, les affaires
sont quelque pou arrêtées par la fai-
blesse des. approvisionnements. Les
marchands déclarent que les affaires
sont franchement bonnes et les prix
décidément fermes.

Nous cotods:
Abricots, ftncy.......0.40

04 de choix......0.34
« s&abo.......0.30

Pommes (évaporées) .. 0.23J 0.24
Pêches (fancy) .. .. ... 0.28 0.30
Poires, de choix. .. .. 0.80 0.85

Pelures séchées:
De choix.........0.26
El. tancy.........0.30
Limon..........0.45
citron..........0.88
Pelure# (mélangées et

tranchées) doz.......8.25
Raisin:

Cu vrse, bottes de 25 Ibo,,
la lb. .. ...... 0.18 0.28

Muscatels, à couronnes....0.28
*0~ couronne .. 0.25
*0 3couronnes....0.24

4 couronnes -0.191 0.20
Sans -pepins de CaIL, dar.

tons, 16 onces .. . ....... 03
Corinthes, (bouse) . . .. 0.22 028

treos, 16 oes 0.25
Eppné uacy.......0.11

15 onces . .. . . . 0.21 0.28
flattas, Excelior (86-10

ouce) pàquet.. ... 015
Farcies, bottes de 12 Ibo....8.25-
Eâ aqilet.snulement . . 0.19 0.20

" * Droinadhlrs (16
-lO onces)........0.19

an "aquets aoeent Ex-
celsior . . . .0.20

Figues (par couches) bot-
tes de 10, Ibs, 2s, la tb. 0.40

Sis, lalb .. .. .... 0.45
Sis, la lb......048
34Sis la lb......0.50

Figues blanches (70 bol-
teâ"4 onces).........40.

Figues espagnoles (pour
enire) 28 bottes de 1 lb~
chacune . . . . .. 0.12

*Pruneaux (bottes de 25 Ibo):
20-0s . .. .. .. ....... 0.33
3040 . .... . ....... 0.0

40-60Os.. .. ... .. .. ... 0.7
50-60e .. . . . . . . . . ... 3

-60-79 . .. .. .. . ... . . .22

70-M0 (botésade U Ibs) . . .U
80-9fs...... .. .. .. .. .
90_1008... .. .. .. .. .... 0.17#

1001208 .. .. .. ..... 0.11 &.17

LES AMANDFS ET LES NOIX SE
VENDENT BIEN

Il n'y a pratiquement pas de chan-
gement dans les prix et les cours ne
mont rent aucune fluctuation. Les
ventes continuent à être bonnes dans
toutes les lignes et la situation est
décidément ferme. Les amande Tar-
ragone se vendent de 82 à 33 contins
l'a livre et sont en grande demande.

Nous cotons:
Amandes Tarragone, la lb. 0.32 0.33
Amandes (écalée)......0.60
Atnandp.p #Jnrdonl......0.7&
Noix du Brésil, (nouvelles) 0.28
Chataignes (canadienne) 0.27
Avelines (Sicil), la lb.. .0.28 0.29
Avouies Barcelone . . . .0.25 0.29
Noix Hlckory (grosses et
,petites) .. .. ..... 0.16 0.15

Pecans (New Jumbe) a lb ..« 035
Peoanuta (rOUeop -,

Jumbo .. .. ....... 0.24
salées espagnoles. la lb. : 0.39 0.30
Ecalées No 1, Espagnoles 0.24 0.25
Ecalées No 1 .... .. .. .0.1 1 I
Ecalée, No à...... 0.14

Peanuts (salées)-
fancy entières, la lb......0.38
Fancy cassées, la lb. ..... 0.3
Pécans (nouvelles Jumbo)

la lb. .. .. ....... .3 0.35
Pécans, grosses. No 2. po.

les....... .... C.2 0.35
Peemnot. Niouvelle-Orléans,

No 2. .. .. .. ....... 0.21 02
Pécans. " Paper cbolI", très

grosses Jumbd......0.60
Pecuns. écalées.....1.0 L70
Noix (Grenoble).....0.29 0.35
Noix (Nouvelles de Na-

pies) .. .. .. ... ...... 0.34
Noix <écalées>. . .... .7.î 0.s
Noix (espagnols)......0.33

*QU ELQUES LIGNES ONT AUG-
MENTE

Divers - Des augm entations ont eu
lieu Cette -semaine ,sur les soupes
CCmpbeli qui' sont maintenant cotées,
à $M0 la douzaine, soit une augmen-
tation de 85 centins sur le coùre pré-
cèdent. 'Les allumettes Dominion ont
a .ugmenté récemment de 30 Contins
par caisse et se vendent sur le
marché local à *5.25 plus la taxe'
dascls. La* gélatine *Knox a augmen-
té de 85-contins par douzaine et est
mqIntenant cotée sur le marché à,
$2.25. Le papier d'emballage . gris
brun on rouleau se vend à 7 contins
la livre et le Manilia est coté à ?I/sc.
Les cours sont on hausse pour l'eau
de Floride qui a fortement augmenté
-pendant la semaine.. La grande taille
se* vend $7.25 la douzaine et la petite
taille accuse une augmentation *de »ê
contins et est- cotée *3SM la douzaine.
La chicorée canadienne a augmenté
de 5 contins et vaut maintenant 25
contins la, livre. Le houblon est coté
à 75 contins la livre.
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LES CORINTHES NETTOYES ONT
DIMINUE

Une r6ductlogi de 3 centins par
livre a.ité faite sur les Corînthes, net..
toyis pendant la semaine. Les Patras
sont cotés à 23 «contins et les Fillatras

se'vendet éumm prix.

LES, TO ATES DE FLOR1DE SE
VENDENT_$7.00 LA CAISSE

Légumes - Les tomates do Floride
ne* sont pas, aussi fermes cette semai.
ne et ont diminué do 81.00 pa'r *caisie,
slips abnt cotées manîtenant sur le
marchéd local à 87.00. Le céleri et les
concombres sont également meilleur
mafthi tandis que les betteraves nou.
yoes ont atteint $M.5 le sac, Il n'y
a elen de nouveau sur le marché. Les
prik sont assez soutenus et les affai-
res ne sont pas active# du tout.
1iomateï de -Floride (cmisse

. O Ib)>-. . .. ... .. ..... 7.00
}aicowts. nouveaux Importés

(Menue)...... - 7.00
Betteraves nouvelles, sac

(Mdntrél) . .... .. .. .. 2.50
Coicomhbres (serre) douz.x . 3.00
Chicorée; doux....... 0.50
Chou4fleur'- américain, douz.,

qouble caussé.......7.00
Chpu-fieur américain, douz.,

caisse simple .. .. .. .... 3.55
Chou (Mfontréal), baril . . .t50
Ciio tteg (sac). .. .. .. .... 1.75

li b. .... . . . 0.50
Rlort, lb .. .. .. .. .. .. .0.20

Latue (Boston), caisse ... 3.00
Polroaur,. donz........4.00
Menthe .. .. .. .. .. ..... 0.60

*Champignons, lb. .. .. .. ..
Oignons jaunes, 76 Ibn, sac ..
Oignons rouge, 75 Ibm 8.50
Oignons, casse .' . .

Oignons espagnols, caisse
Salaifis, douz .... .. .. .. .
Persil (canadien) .. .. .. .
Pimente verts, douz .. .. .. .
Panals,sac .. .. .. . .. . .
Pommes de terre, (Montréal),

sac 90 Ibn. .. .. ...
Pommes de terre, Nouveau-

Brunswick)... .. .. .. .
Pommes de terre sucrées,

manne . i. .. .. 3.50
Radis américains, doux.. .. .
Epinards, baril .. .. .. ..
Navets, (Québec) sac. .. ..
Navets, (Mont.réal) . .. 1.50
Tomates, serré, lb. .. .. ..
Laitue, Floride (manne)
Persil gmérlcaIn, dotiz....
Céleri, F'loride (calsse 4 doux.)

1.00
8.50
9.00
3.00
8.50
0.50
1.00
0.50
1.75

8.50

3.75

3.76
0.75
6.00
2.00
1.76
0.40
6.00
2.00
6.50

L'ORGE PERLE' ET LE OATMEAL
ONT AUGMENTE

Les céréales sont formes et plu.
sieurs augmentations ont ou lieu
pendant la semaine. L'orge perlé a
passé de 88M0 à "82 le sac de 98
livres et l'orge mondé a augmenté de
50 centins par tac. Le Oatmeal Stan-
dard granulé et fin a aussi, atteint
un prix' plus élevé et se vend de
$6.00 à $6.75 le sac. Le marché est
ferme et la demande tris active.

-Céréales-
Cormeal, golden, granulé . .. 5.50
Orge perlé, (au de 98 Ibs) 8.211
Orge pot, (98 Ibo)..........7.25
Farine de sarrasin (8 ibm)
*nouv...........6.00

1TU0T A Y' GAGNE

RIEN A Y PERDRE*
Si vous.,te un marchand, actif vosy

gageriz baucup à vendre dans votre
locaité.. «-Véêtpments de.-la "Marque.

PrF ît daprès motre s#y*stime
sur mesures.

Loétiquette 'qui aà fait.-la ftngmm&e du Canada pour*
ses- vtentý de c9nflance.

Ecrivez Imméiatement aià

H. VIÎEeO & l0. LTI.
,20 Ëoulevàrd'&t-Laurent

MONTRMAL.
Fabricantg des -VitementU UMsWrque- !rogress"
Département de la* confection 'au- eur

Hominy gruau, (98 Ibs) . . . . 6.50
Homlny perlé, (98 Ibs) . . . . 6.25
Graham, farine .. .. .. .... 6.00
Grahain, baril .. .. .. .. .. 18.25
Oatnieal (standard gra-

nulé) .. .. .. ..... 6.00 6.76
Avoine roulée, 90s (en

vrac) .. .. .. .... 6.0 5.76
LE'CORN STARCH A AUGMENTE;

L'EMPOIS EGALEMENT
Produits en paquets - Les prix

sont plus, élevée pour le, corà starch
préparé et pour l'empois qui ont aug-
monté tous deux de Vat centIn. En
raison de la hausse du bié.d'lpde, les
marchands déclarent qu'une augmen-
tation parait inévitable.,Les autres
produits on paquets sont très fermes
avec tendance à la hausse par, suite

,de la forte demande.

LA MUSCADE SOUTENUE; LE GIN.
GEMBRE TRES FERME

La muscade est très forme et tris
rare -dans toits& les qualitéls.- Les
coure ne sont pas changé$, mals les
marchands iqnt d'avis, qu'on peut t'at.
tendre à une' hausse avant longtemps.
Le _gingembre, d'Afrique ou de Je.
matque, est aussi iris rare avec ten.
dance à la hausse. Les épices en gié-
n6ral se maintiennent très fere et
o n ne s'attend guère à une balse
d'ici quelque temps. -Les affaires sont.
franchement bonnes. Les approvi.
sion.nomenti arrivent mieux mais Il y
à encore une pénurie notable dans
beaucoup, de lignes. .

I . . 'I

Usine à sel Windsor, Ont.

De, toutes -les bonnes choses
que le Can~ada' a données a% l'uni-
vers, auc .unene détient. un. meil-
leur rang. pourt la' pureté et la

qualité, que lie

SEL DE* TABLE .WINDSOR

The Canadian Sait Co., Limited
* WINDSOR, Ont

VoL XXM.- No 12
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A laide!1

IL serait de bonne' politque quer ývous
nous adressiez -votre commande pour

tout ce dont. vous pouvez avoir -besoin
en.fait de. salopettes, blouses et -gants, de.
travail Carhartt. Les prix .des matériaux
brutse t- manutadturs a. antennent
toujours fermes et né. ýmontrent aucune
tendance à baisse, de sorte qu'il n'y a rien
à gagner à attendre. De luen -présence
des lmportaiÙtes demandes 'qui. continuent
à être faites aux ftlaure* il est toujours
difficile pour muns de nous ýapprovisinner.
Vous pourrez .donc voué asuier vos livrai-
sons quand vous les désirerez et vous nousdonnerez'-une bonnechance de'dônner-sa-
tlsf action à votre ordre en -nous laissant
avo.i- vos Intutossuffisamment à
temps.,

."nhe Hampilton Carhartt
Cotton-Milhi Limited

Toronto, ýMontréal, Winnipeg, -Vancouver.

* - rabricants des Overalis et- Allovers CARHRRMTT
p9ur hommes et enfants, ainsi que des gants de
travail CARHARTTI.

-En ler;vant aux onncnoeurs; mentl.nhnu Le Prix courant.", s.v.p.

VOL NO 12
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V

TOUJOURS' EN DEMANDE,
Aujourd'hui, on n'wentre ýpa dans votre magain pour demander une

"paette de tabac - on vous.,demnde du "Tabac' Macdonald"P.
EU gén&al, le fumeur, qui, a connu une fois .la qualité Macdonald ne veut

plus accepter du tabac d'une, autre marque.
-Cetté préférence veut dire*,une demande continuelle pour le Tabac Favo-

ri du Canada - profitez-vous de cette demande?7

A FUMER ED PALETTES A CHIQUER en PALETTES

BRIER

INDEX

BRITISH CONSOLS

PRINCE 0F WALES
CROWN
BLACK ROD (Torquettes)
NAPOLEON

- Nos agents vendeus s'ont les suivants :

Hamilton - Alfred Powis & Son.
London - D. C. Hanniah.
Manitoba et Ie Nord-Ouest - The W. L.

Mackenzie & Co., Limited, Winnipeg.
Colombie Anglaise - George A. Stone.
Québec - H. C. Fortier, Montréal.:

Nouvelle-Ecosse - Pyke Bros.' Halifax.
Nouveau-Brunswick - SchofiîId & -Beer,

*K'ngston - D. Stewart Robertson & Bons,
-Ottawa -D. Stewart Robertson &.Sons.

Toronto -D. Stewart Robertson, &.Sons.

Incorporated

MONTIREAIL

En'.buvantlaux annonceurs, mentionnez "Le. Prix Courant,# 8.v.p

.Vot NIO 12
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.HOTE L-.JO*TO R 1A

0« OQ? U, PALAIS
Plan PAmltrleu, OMIV, Un 84

.Arthur Brodeur
MANUPAOTURleM

OSRAUX maZUSes
opésfth:
Inen Urew Cidre champageu
Singer Abe ourwdepbmme

Lams Sur Fais
* CerryCsu One

35 rus %rrontns f

Lu

l'AvoI n* rouite "'Perfection"

- BRODIE
mmn toujous ean demade et veme de-
wlm lus p~s bleu an Vue dam
Votre Massaint.

BRODIE £ NARVIK, Umfei

t
un lorivent aux annonceurs mentIonnez, Le. PrIx ceurant" Mî.&V.O.: .

LE .MOYENý LE -PLIS
EITAIN ET

le plus proffitbl. de'r6organiser votre d6,
partememt idé.la -confection, ceut de pzu-
iter de notre SYSTEME SUR MESURES#:
Profits certains et pas de risques.

H. IINERG & ., LTI.
l»O2 Boulevard St.Laurent

MONTRVAL

.. iabricants -des vêtements "MarquePrgea

- DPertenment bio:o6tiittî dur*mesures.

OÂMJLLE
Eau Ninrail Naïvedle du BSmoin de

Vente autorisée par l ovre

ment de la République Franàl8.

Recommandée pir la profession

médicale contre: Goutte, Dyspep-

sie, iabète,- Acide'Urique, etc.

C'est le* temps de vous approvi.

sionn1r.

Adiem«ImméWdiment votre

NAPQLON .MORISElTE

Volaille Vivante, Oeub Pnbl
Pendu et Plumsie

P. POULIN à bit-
MAROHE oscON5 URSMsth

"i

- t t t t'
g

Eàijez cette. c

Sour ayvoir e ui
a de mieux en fit de

Saucisses au porc frais

uaLolepus de ýBoulogne
-~ 'a~aIesns polaux.

Riguller et & 'ilRI

COTE.&, LAPOI NTE
Imm.

SP nuedMM, MAIOONNEIJVE

J. x. Trudil J. IL Quillet.

TRUDEL 4 GUILLET

À get à pi'ête,,Rgeet de bai-
liteetde successions, Exams-de
titres, Difficultés commerciales, Col.
lections, etc.
Snu . - 3 rCue Aexsmàr

- - -- -i -

Yol. XXR ý- No 12
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ELLSS3 VENDENTýl
Les mngrsqitiennent surtout à la QUALITE exigent les

ESSNCES. CULINAIRES' DE JONAS
parce que l'expe*é-nce leq4r-* a appris que.e 'taient les meilleures -sur le--marèhéet

quavec ces produits, elles a vaient la -certitude <le'réussir tous leurs -ziùets.,

Cette préférence veut dire -des venites' i%_pég6es pour le marchand qui, tient cette ligne
en stock. Ses ventes sont, pour ainsi diie? à moitié faites et la satisfaction qu'il don.
ne à sa clientèle lui assure des profits continuels.

Un autre produit de qualité très populaire partout c'est la

*FAMEUSE, MOUTARDE FRANÇAISE DE JONAS ~

Cette moutarde. est faite des meilleurs'ingrédients. Elle'est d'une force 'exceptionnel-
le. et parë suite très économique. 'Elle est Éiis e ài pots de diverses di mensi ons et formes,
de sorte -que le marchand peut façilement ., n'faire un étalage attrayant pour atti rer l'at-

* tention de ses clientes.

Pour assaisonner les plats et les mets, il Wy~ a pasd<e meilleure sauce que la

WORCESTERSHIRE-«ý PEFECTION" DE JONAS
Cette sauce a une sav#etiret un piquant qui* la distiffuept de toutes les sauces sur le.
marché actuellement. Sa qualité, commbecelle de tous les autres produits de. la Mai-
son Jonas, est absolument exceptionnelle.

H-enri jonas. &., C ie,
MAISON FONDEE EN 187,0

173 a .177 rue -Saint-Paul Ouest, -Moitréal,

- ~ t 6w*q elm ux' annoimou.- .wotIoibS au. pSN~ax. &V.P..
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OU. sommes en poiin de fournir au commerce u
Nom tbriqons es SSCUMdepuis nombre d'analles e

flOU n@ pOmes ait nc ipitation pour la Labrioationde PiDuITS DE"l 'QUÙIALiT
Nous n'essayons pau de chercher id nous po"on fahrusr

tà, meille aarchi. Nous n achetons que dus
= C deo yeI>,uite et nous apportons le pl

=nuvua"uon.de sorte que nous m
aie utlbe ed que non produits
DONNENT UNE SATISFACTION PLUS QU'ORDINAIRE
Nous attirons op6oWement votre attention sur nos biscuits:

ARROWROT ET DAINTY ENOLION
TELA RAAMWAF 111S, GRA HAM SîAND.
WSCI., CRKAIS SANDWICH ASSORTIS, RICE

CAKE, SULTANA.

usin Us hi deLes arinde.Moin on lacns n f~PATE DE OUIMAUVE. ,SAN DWICI4 ETtes av d u oln en lutn s Sontîsîemen LIGNES DE COFTURES.
à sotte fIn, proparbo quand lie viennent d'*te Nous soflhitous une commade d'essai et nms omswelaMe dg leur tige et MIS en conserve. dans du cetisqe vous &oes mtillait4 os pouts.

bon inaire Hin&plusieurs atres litue de DONDONS.bon vînroro Hens. d'epirie ~CMOeale.ws vos commandes et Aemande. dus renseeUn demnlel4ole dlprtédans la fabrîca met su o ins Nom5 y apporteront la phus grandetien des marinade. s trouve dans chaque flacon attention possile.
de Marinade Hein&.c~

Il1Je Hein Compay I,.ThoMoy froail' oniifPITTSBURG TORONTO MONTARAL F4aURICANTS8 Dn miscuITe ET DE CONFIERIES.

'J 57 MONTREAL

L'URPEM&GASIN. GENERAL A VENDRE
DASLE CREUX DE VOTRE MAIN..-..

m a écrivez a= j Une veuve dqule@moie MIsre vendre le offle
E9TAULISSEMENT& o.* INCLIO qu'elle renferme: confetItons pour hommes et femmes, chaus.

85~~~~~~~~ ~~~~ mi d 'ute neie(euqe>.srsarchandlese à la vergé ainsi que merceries pour
TOUT commerçant doit avoir au moins UNE BONNE EEK. La bitisse meurs 38 x 70 pieds et 46 pieds de hauteurs STION en Eurflo Pour lire tenu Instantanlmet au ecuran dus éae avec sous.bassement bien fini, le tout en brique Solide.offre, Idhs et marchad"se ouroplemm~ Ucuvll et Pmu s'y et dIfic conviendrait tais bien pour une manufacture dsadresapu toute demiande de mourdè d'achat ou de vets onfection pour hommes et femme., etc. La mnain-doeuvreft0 01t oommaauir. etc. Une simple lettr oat* -est flolle à trouver et le. salaires pas élevis. On vendrait lavoV o Ol WVQOfUI et votre adroïsO, met os urie btseeuensereatqe. 0 tem- pour lIquIder leunique à volso dlspçWos. e.luto muas el *. rera t -. ~..~ nus ~ r- ~stock. Un marchand quI Irait à'etablir à r6uSsIraIt sûrs..me. oudrve uvgob fmou facIement pour "3.0 à M.P,osnc 0 ave. vou au 'hul; ls'vsu 000 pr an.ée vu que c'est un bon poste de cern.mm = Ur T chaoo de dépasse fet ois dra. merce des Cantons de l'Est faisant affaIre avec M'paroIsses-- i~ ls 4porot 'Tous les aceer Pileux sont priés de s'adresser au "Prix-

l'a nlkeee.mont d'u ne lettre pour 1lEurpe ust de i. .Courant" pour plus d'informatlons.

SIA NWAY. H1UICIM1N S LIMIIED,
IMPORTATEURS«

TES G 9NÉRA.UX CF.
arace & nos relations directes avec Ceylan, l'Inde, le Japon, la Chine et Londres (Angleterre> nous sommes pla

mieux -que personne pour coter avantageusement les prix des thés en provenance do'ces pays. Spécialité de coe
mandes d'importation. Donnez.noua une chance de faire p ýur vous votre commerce de thé et d'en faire un succe.

13, RUE ST.ALEXIS, '- .MONTRÉAL.

En lerivant aux annonceurs, mentionnez "Le, Prix Courant "oi sv.p.
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QOAlMITE PURETE PROMPTE -LIVRAISON
sont les trois élémenti prncipauxý de la SATISFACTION -don-

't .nepar nos produits,

au Fraises,

pêçhes,

Tous nos produits
sont fabrisui
quenient avec des

ngiens d'une
puireté absolue..

ISirops de table et
d'érable, Cati .upa

L'augmentation. lncsatd nos venlte . est la meilleure preuve que, les marchands. qui les
tiennent én stock en sont=aifis

Nyolre fabrique est outill6e .pour produire tous ces articles en-grande quantié, de sorte que
nousa sommes to ujoures*à.mîme«de livrer promptement les commnandes qui nous sont confiées

Un autre avantage dont vous ne, devriez pas maniquer de profiter consiste dans le fait que,
n os produits laissent une belle margede bénMfces pour le détaillant

Si vous ne connaissez pas encore nos -produits, necommande d'essai vous convaincra lm-

m6iaternent de, ce que nous avançons..

QUEBEC U

*,~ *a i4 Ouaît. V

No 12
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Ces ê irages augmenteront vos
profits

Poussez la vents do cotte-ligne de producteurs de pro-fit$ - tenez On stock la ligne complète - mottez-la enéidence dans votr, magasin. Chaque vente vaut des
commandes répété#.

* Neftoyeurs pour la maison
Là Poil à mtai Idemi, le poil & Métal Klondike, les ci.râles à ohlau»es 001d L@uf et Staon, 10 nettoyeurBonni. *aI6M- Pour la cuisine et l0 Poil à meubles
Renuall..

pour l'autombile
Préparation Kîcanali pour carrosserie d'auto, prépare-
tion Renuali Pour capote d'auto et Cire & auto.

Envoyez votre commande
imâedîatement!

Adressez-vous à votre marchand de gros ou écrlvez.nous
pour avoir nos prix et nos escomptes&

CANADIAN POIISHFS UMITM
Succeuneure de DOM IC &PECIALTY Co., LTD.

HAMLTON, Cacanda
-en lorivant aux anneneure, mentionnea "«Là Prix Coueuat", .v

Les Biscuits Sodas'
"Crème de Ferme" de Charbonneau

sont délicieux, fabriqués uniquement avec des ingrédients d'une
pureté absolue. Le soin apporté à leur fabrication on fait uniproduit parfait que vous pouvez sans hésitation recommander
àvotre clientèle.

Le Beurre de Sucre à, la Crème
"impérial " de CHARBONNEAU

~ d'une qualité exceptionnelle et.d'un goôt des plus délicieux. Ceproduit devient de jour on jour plus populaire en raison de saD ~haute qualité -et de son prix modéré. Il sera pour vous unesource «de profr4s toujours renouvelés.

Donnez aujourd'hui voire commande a'v'otre fournisseur de gros ou eécrivez-noua
ditectement.

CHARBONNEAU, Limite
manufacturiers de biscuits et de confiseries. - Raf fineuras de airÔpar.

330 rue Nicolet -- n MONTREAL.

"100W BRAND" la marque toujours digne de
confiance dans ses, résultats.

Aucun autre soda sur le mar-
ché n'et aussi connu de la
bonne ménagère que le "«ColW
Brand". Il est fameux pour
ses résultats absolument cer-
taijns, sa force, sa pureté. Re-
commandez-le à toutes.

Prenez-en en stock, votre
marchand de gros on a.

CHURCH & DWIGHT-
Manufacturiers LMIED

MONTREAL
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Vendez le-.
CATSUP AYLMER
C'est le temps de faire savoir à vos clients que vous avez
un assortiment de ce

Catsup p.ur aux tomates
Il n'a jamais manqué de faire
des clients satisfaits et régu-
liers---à cause de sa supériori- EN BOUTEILLES
té incontestable. Il assure un
écoulement rapide de stock et ces dmons 17 on.
des profits substantiels. Don- Tes ences des2
nez votre commande immé- douzaines.
diatement! Ne laissez pas
votre stock dégarni!

Si vous ne pouvez vous procu- Pots de verre et de pierre
rer le Catsup Aylmer chez Capacité J gallon ... 4
votre marchand de gros, écri-
vez, téléphonez ou télégra-
phiez à la _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

DOMINION CANNERS, imed, samiton, Canada.

En écrivant aux annonceurs. mentionnez Il Le Prix Courant I7 S.V.P.

VNLE PRIX COURANT, vendredi 19 mars 1920
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Je Je DUFF Y '_&,CIE
117 RUE STrPA*L "OUEST, MONTREAL

'Manufacturiers de la Poudre à Pâte

FA VORITECOOK'S

En écrivant aux annonceurs, mentionnez IlLe Prix -Courant" S sv.p.

' ,,

Le printemps approche et avec
lui l'inévitable cotÜge des rhu.
Mes, bronchites et autres affec-
tiorns de marne nature. C'est le
moment ou jamais de recom.

mander-'

LE. SIROP DE GOUDRON
ET A

L'Huile de Foe de Morue

deMAflflEU
qui est universellement reconnu
Comme un remède souverain
Pour toutes les maladies dit
bronches.

Le Sirop de Goudron
Ne différez, pas votre ordre et et à l'huile de foie
nMetez sans retard qe produit de morue de Matbleu
eh -stock. -uin excellent toni.

que.

LA CEJL.MATHIEU'
PROPRIETAI.RE

Sherbroqke, Québec.

The. M6gantlc, Br.oom Mfg. Co;
LIMITED

Manufacturiers de Balais, d'Eplngles

LAC MEGANTic, QUE,

Vendez-vou 's des Eddy
a. votre maai?

Avez-vou, votre part de la demande
pour les produits d'Eddy 7

Tous vos clients connaissent les
allumettes Eddy ainsi que les articles
d'Eddy en fibre durcie.

Vous n'aurez pas de difficulté à ilp
vendre. Les produite d'Eddy se ven,
dent toujours.

Faites savoir à vos clients que vous
vendez les allumettes favorites au Ca-
nada et les ustensiles en fibre rfisis-
tante les- plus propres, les plus lUgera
et les plus durables du Canada.

Uri étalage changé chaque jour dé@
Produits Eddy vous -sera profitable.
Faites-en l'essai.

The

E. B. EDDY CO., Limae
HULL, CANADA.
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Du POISSON FRAIS PECHE CHAQUE JOUR
TOUS es mtinsnos rapides goëlettes a vapeur se rendait

£au meilleur banc de pêché du monde et reviennent le -sofr
crgeu avec la "prise » de la -journée. Ce poison est im e

diatement trié et assorti, prêt pour le procédé de *préparation
et d'empaquetage mis sur le marché portant la fameuse "Mar.

que Brunswick."

Procurez-vous les poissons en boîtes de la Marque
Brunswick, ils sont de première'qualité.

CONNORS ]Bnos, ILTD.
Black's. Harbor, N.B.

Les« Soupes de CLARK
FAITE EN

PMR DES
CANADIENS

Permettez-nous dé .vous raplr encore une 'fois, M. l'Epiolr, que vous pouvez ACHE-
TERCE U'I YA D MIUXEN FAIT DE SOUPES, EVES AU LARD et AUTRES

BONNES CHOSES.dans les aliments préparés sur place en Canada.

Losqe vous achetez les articles de CLARK, vous'achetez des prdisstitmnandens support6i par une publicité extensive et d'une réputation bien établieparmi
les consommateurs.
Votre marge de profits est bonne et si votqs achetez des produits "faits en Canada" vous*
OBTIENDREZ plus pour votre dollar et vous EN RETIREREZ davantage.

I*Clark, Limtd MONTRj

En lorivatit aux anonceurs, mintlonnez "'Le Prix Courat". à.v.p.
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La démonstration fait vendre le rasoir AutoStrop
ES résultats de l'enquête faite danaun grand centre Canadien prou-
vent que ce sont les détaillants

qui ont pratiqué la démonstration des
rasoirs AutoStrop qui en ont vendu le

plus.
Ceci confirme notre opinion que pour'
vendre un rasoir AutoStrop Il vous suf-
lit de le démontrer.
Après avoir donné au rasoir quelques
coups sur le cuir, tendez-le au cliènt et
laissez-le se rendre compte comme il

. il1ià

travaille facilement; -comment aujour-
d'hui il faut moins de temps pour obte-
nir un bon tranchant Du moyen du cuir
qu'il n'en faut pour changer une lame;
comment il n'y a pas d'ennui' avec les
différentes pièces parce du commence-
ment à la fin le rasoir reste tel qu'il est
sorti de la boite.
Insistez en même temps sur le fait que
l'emploi du cuir non seulement fait du-
rer les lamesplus longtemps, mais en-
core permet de se raser mieux. Nous
savons que si vous suivez cette simple
niéthode vous augmenterez considéra-
blement vos ventes.
Il nous reste encore quelques exemplai-
res de "Clinching the Sale" et si vous
désirez en distribuer quelques-uns à vos
employés, nous vous serions obligés de
nous le faire savoir.

AutoStrop Safety Razor
Company,

Llmited.

AutoStrop Building, Toronto, Can.

un borivant aux Mnnonours, mentionnez "Le Pri Courant", s.v.p.
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- Le nom "BARRETT" sur un produit aide à édifier votre réputation pour des mar.
chnd es h f ét s f d1 shia b

Les articles ci-dessous décrits sont fabriqués par les plus anciens et les plus im-
portants manufacturiers en-Canada de toitures et spécialités industrielles et sont re-
commandés par des milliers de consommateurs satisfaits dans toutes les parties du
Dominion.

Peinture au Carbone Elastique Everjet

U NE peinture au carbone d'un noir brillantpour employer sur toutes les surfaces en
bois ou métal exposées aux acides, gaz,

vapeurs ainsi qu'à de dures conditions'de tempéra-
ture. Employée en grande quantité et avec satis
faction pour les chaudières, cheminées, machines,
tuyaux, toits métalliques, instruments aratoires, etc.

Le métal ne s'use pas, il se rouille. Et la peinture
au carbone EMastique Everjet empêche la rouille.

Elle est économique et facile à appliquer; ne Be
détache pas, ni ne se pèle ou s'écaille, mais forme
une couche unie et durable sans bulle ni trou.

Introduite depuis moins de
dix ans, la peinture Elastique
Everjet est déjà devenue la
peinture Industrielle la plus
populaire sur le marché cana-
dien et est employée en grande
quantité par les compagnies' de
chemins de fer et les grandes
entreprises manufacturières.

Mise en barils (environ 40
gallons), % barils (environ 20
gallons), bidons de-S et 10 gallons et bottes litho-
graphiées de l gallon (12 bottes par caisse).

Le Ciment Plastique Elastigum à CREONOID(huile contre les mouches)
rapiécer

I.

-
dronné

Arri
appliquer et fdrme

MONTREAL
WINNIPEG VA

Ciment liquide Ever
UR refaire la. surface des
vieilles . toitures usées, en
"Rubber' ' ou en feutre gou-

voici en plein l'article.

ve prêt à l'usage, est facile à
me'surface' unie, résistante et

TORONTO
NCOUVER

Destructeur de poux et préparation pour le soin des
vaches

N véritable bienfait pour
les fermiers, les éle-
veurs de bestiaux et

de volailles. Détruit les mou-
ches, les poux, les mites et
toutes sortes de vermine.

Il est facile à employer et
son prix minime est plusieurs fois compensé par la
meilleure santé de tous les bestiaux et l'augmenta-
tion de la production du beurre et des oeufs.

Creonoid vous fera vite des amis de vos clients
de la campagne. - C'est une source réelle de béné-
fices.

Emballé en boites de 1 gallon (12 à la caisse),
bottes de 5 et 10 gallons, % barils et barils.

lastic à toitures
durable qui résiste obstinément à la moisissure, aux
acides, aux alcalis et aux fumées. Ajoute. de nou-
velles années de service à un toit usagé à peu de
frais.

La rareté et*le prix élevé des toitures préparées
provoqueront une demande Inusitée .de matériel pour
la réparation des toitscette année.

<I

Il
Il i

OHN, N.B., HALIFAX, N.E. !18YDNEY, N.E.

E ciment plastique aux mille
Iausages - résistant, élasti-

que, adhésif, imperméable.
Facile à appliquer, colle parfaite-
ment sur les surfaces humides ou
sèches.

Inégalé pour boucher les trous
et les fentes dans les toitures de
toutes sortes et pour réparer les

-puits de lumière, redoubler les
gouttières, remplir les corniches, doubler les citer-
nes, etc.

Elastigum est uà matériel populaire de réparation
pour lequel les marchands trouveront une demande
extraordinaire cette année.
• En- bottes de 1 lb. (24 à la caisse), paquets de
6 lbs (12 à la caisse), paquets de 25 lbo, % barils
(environ 300 lbs) et barils (environ 600 lbs).

1i~I
III'

nTe étgLCompany
uwmrz
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coupent 10 pour
cent'plus* de bois
qu'aucune autre
-marque dans le
même laps de
temps.

SUWOTENDS

* .. .. . . . .

- . I

Avec la venue -du printemps la demande
va sans aucun doute augmenter pour tous
les genres d'outils. Non seulement le fer-
mier va avoir besoin. des outils que récla-
ment les travaux agricoles, mals encore il
lui faudra se procurer les outils nécessaires
pour la construction, tels que sctes et mar-
teaux Cela signifie que les quincailliers
vont recevoir beaucoup de demandes pour
les

Scies Passe-partout

SI MONDS
et les scies à main. Cee scies sont très de-
mandées partout, le godendard pour un
homme étant spécialement adapté pour les
travaux autour de la ferme. Les quincail-
liers devraient prévoir la demande et s'as-
surer d'avoir un bon stock de Scies Si-
mondsen mains.

Ecrivez pour le catalogue et les prix.

Simonds Canada Saw Co.,
.Lîmiîted.

"LES FABRICANTS DE SCIES"

MONTREAL, Que.
Vancouver, C.B. St.. John, N.B.

.memtleo a Prix, OuIift" ne v*

Fe6utre iet P pier,
MÙlPORLTU QUILLI Q1YANTriT

Tolt* Goudronnées <RLoofn> prit«s à pose,
à et 8. Papièesde Construction r rentre à Doi-
bler et à Tapisser, produite de Goudron, Papier
hk TaDluur et à ImPrimer, Papier dlUmbellage
Brun et M"ae;-Toltures e..Caoutcbou "av&.
rlite et "Capitol".

FaLbricants du .Poutre Ooudroni,6
¶BLACK DIAMON»»

ALEX. -McARTHUR & 00., LImItsd
S =elle Entrepêts: 53 Rue M60111, MONTREAL.

Mtuatr de Foutre pour Toiture: Bues NO-
reau et Woremb Umotria. Molu h Papier
ItOlIette, Qui.

CUIVRE EN -FEUILLES
ZINC EN -FEUILLES

Prompt e livraison de notre'stock.

A. C. Leslie & Co., Limited
MONTREAL560 rue St-Paul Ouest,

.Noya, ScotiaSteeI & Coal cO.
MANUFACTURIERS

ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE ;I
ROUES, TRANSMISSION$ tu ACIER COMPRI11dW
POLI, TOLES D'ACIER Jusqu'h 48 pouss de larme,
RAILS en "T'" de 12, .13,28 et 40 livres à la verseo,
ECLISSES. ESSIEUX DE CHARS IDE CHEMINS
DE FER.

M 85de lF,.r.-Wibaria. TeqvueveUlri de eharbea
*ý -oàew. 'uaaRéebi Sydney Mlewe,

"j W~âwLmIusre, g lAtebem de Flalesos

Sm MnrfOIS New. Co (~L
s. * .5k - <o~lvs~iI eux UIU!WIWUUW,,

1 - - - --- 111UW-la
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Vos rayons doivent-ils servir d'entrepôt ou

doivent-ils vous aider à faire des ventes?

Is seraient mieux d'être vides que d'être garnis de mar-

chandises qui s'écoulent lentement.

VEZ-VOUS dans votre magasin des rayons remplis de marchandises
pour lesquelles il n'y a pas de demandes ? Ces marchandises représentent
de l'argent immobilisé qui devrait travailler pour vous.

Les Mobiloils Gargoyle ne restent jamais longtemps sur les rayons du.
marchand. Leur demande est trop grande.

Les propriétaires d'automobiles et de tracteurs qui emploient les Mobi-
loils Gargoyle savent ce qu'ils désirent. -Ils ont appris à connaître la qualité
qui convient le mieux à leurs moteurs.

- Aussi en vendant les Mobiloils Gargoyle vous devez vous tenir prêt à four-.
nir toutes les qualités. Autrement vous courez le risque de perdre des ventes
profitables au bénéfice de vos concurrents.

Le marchand qui met en stock la ligne complète des Mobiloils Gargoyle
est à même de fournir le lubrifiant correct à tous les propriétaires d'automobi-
les, de camions et de tracteurs. Il est assuré d'une vente importante et conti-
nue de ces huiles et certain de ne pas embarrasser son stock de marchandises
qui s'écoulent mal.

Mobloils1
Aimfor ch y#ofmouor

. Une qualit6 pour chaque type de moteur.

et..s -S a. iOTEURS et GAISSES ,iN

Ulsan, Ven d e i u Ci!riflWIides ulefls Odroyl P!'IXll

SUCCURSALE DN TOTE LE VILLES
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Chaises, Roulantes et Chaises d1Invalide
GENDRON

Les blessures de la guerre ont créé une demande spéciale pour
ces chaises confortables et faciles à diriger. Construites avec
soin Jusque dans les petite détals pour assurer le confort ou
soulager les souffrances du malade, Il n'y a pas de meilepes
chaises sur le marché.
C'est une ligne recommandable et facile à vendre que le mar-
chand peut offrir avec. l'assurance que chaque vente qu'il fera
lui vaudra des commandes répétées.

The Gendron Manufacturing Co., Limited
137 Duchess Street, Toronto, Canada..

LA PEINTURE PREPAREE

"GRZEEN TIREE"'
BEAU BRILLANT-DURABLE

fi 0 composée suivant des formules exclusives, de blanc de plomb,
de blanc de zinc, d'huile de lin et de matière colorante, le tout

fiRde première qualité.

Deadez notre carte des couleurs, nos prix et escomptes-aux marchands

95~ DeanThe Georgla, Turpentine Co.,
T6r6benthins, bu1le à penture, -blanc de plomb, etc.

Enoivn 2742 rue Clarke A'- - - ONTREAL
un 4àlýlntaux an1xonoeute, mentionnez ai.o Prix Oerat", e.V*
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Plusieurs caractéristiques distinctives sont mainteiant comprises dans la

FOURNAISE A EAU CHAUDE "NEW IDEA"
La " NEW IDEA " comporte plus "de service de chauf-
fage que toute autre fournaise. Le vaste réservoir à
cendres empêche. les cendrës de s'amonceler et de
brûler les grilles.

FOYER: La "NEW IDEA " a un geos foyer de fonte
bourrelé qui est garanti pour cinq ans.
GýILLE: Une des' caractéristiques les plus importan-
tes de cette fournaise consiste.dans la grille Duplex à
billes d'une construction si simple qu'un enfant peut la
manoeuvrer. L'emploi de la grille Duplex facilite l'é-
coulement des cendres et escarbilles sans perte de
charbon. Cette grille est de construction très solide et

faite de matériel résistant capable de supporter la cha-
leur constante et l'usure.
La "NEW IDEA" est une fournaise' que vous pouvez
absolument recommander à vos clients sans crainte de
reproche.
Nous nous ferons un plaisir de vous donner de plus
amples informations et de vous envoyer un catalogue
avec description 'complète et illustrations, ou si vous
le préférez, nous enverrons un de nos représentants
vous. voir.
Nous sommes dès à présent en mesure de répondre à
vos besoins Immédiats. Envoyez-nous votre comman-
de immédiatement.

THE HAMaLTON STOVE. & HEATER GO., LIMITED
SUCCESSEURS DE

GURNEY, TILDEN & CO., LIMiTED, HAMILTON. ONT.
VANCOUVER. WINNIPEG. MONTREAL.

75 ans de succès dans la fabrication

Représentants pour les cantons de l'Est

C. NICHOL et F. G. FRASER, 3552 rue Notre-Dame Est, MONTREAL.

En ecrivant aux annonceurs, mentionner "Le Prix Cpurant ", s.v.p.
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PERSONNE
n'abandonne jamais les
gants Tapateo pour une
autre marque. Le mar-
chand qui les vend une fois,
les vend toujours. L'hom-
me qui les porte une fois,
continue toujours à les de-
mander.

Gantelet à poignet t 'ri-
coté et dessus à ban-
de en pesanteurs lour-
de, moyenne et légère.

RULL. rui

vous ne trouverez un gant
de travail qui "remplit le
but" aussi 'complètement
qu~e la marque Tapatco.
Comparez sa valeur à celle
des autrés lignes et vous
serez enthousiastes pour,
leu offrir i, votre clientèle
comme les "Gants d'usa-
ge". Gants à bouts de cuir
et à,dessus de cuir, ganta
et mitaines en jersey en
tan, ardoise ou oxfords.

Vol XXXIII -No 12

GANTMS ET MI. TAIN
THE AMEIkUCAN. PAD & TEXTILE' CC,Çlatliam, Ont.

LES OUTILS DE "ROCHÉRONS
DE PINK

Les oufJl Etalons d"m toutes lus provln.
ou du Dominio%n, Nf- ans

Nous manufacturons toutes sortes doutils
*de bûcheron -Légers et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE No 87
Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendus dans tout, le Dominion par toua
les Marchands de ferronnerie en gros et
en détail..

The
...THOS.. PINK Co., Limited

Manufacturiers d'OUTILS DE BUCHERONS

PEMBROOKE (ONTARIO)FARQEAUCND

En écrivant aux annonceurs, mentionnez 'Le Prix, Courant". s.v.p.
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On tient à avoir les

PAPIE A TAISSER STAUNON
parce qu'ils donnent une toilette nouvelle aux murs de
la maison et qu'ils mettent dans chaque Pièce un
atmosphère de confort et de gaiet&. Ces papiers offrent
tout ce qu'il y a de mieux en fait de tapisseries avec
toutes les qualités au choix.

Lus Papiers "Tout »Rogn«és"
Staunton*

se gagnent de nouveaux amis chaque fois qu'ils sont
employds et Ils attirent des clients nouveaux aux maga-

ine qui, les vendent

STAUNTONS LDIMD
Fabricants de papiers à tapisser

TORONTO

salles de ventes à Montréal: Chambre No $19
Edifice Mappin & Webb, 10 rue Victoria.

*Qualité d'abord avec les
MANCHES. DE STILL

Nous faisons une-spIelalltI de Ma fabrication don man-
chue n bols.

LA QUALITE D'ABORD a toujours ftS notre politique
,pour tous nos produits

LES MANCHES DE. $TILL jouissent dans tout le Do.
minion d'un renom qui, les met au premier ran~g des
articles de vente rapide pour le détaillant.

Partout où l'on demande e qu'Il y a de mieux, les
&TILL sont an vente.

Il on vend plus -au Canada que ceux de n'importe
quelle autre m'ar'que. LES MANCHES DE $TILL. sont
faite avec soin aveo des bois canadiens de haute que:
llti et emoptlonneilement riîstants: Mahîches de ha.
eh#, de pique, de mamie et de marteau. Maqhes Cant,
Hock et Peavie. Les MANCHES DE SlTILL donnent
de bons profits au ditallant et unè satisfaction par.
faite au client.

J. Ki STML MFG.ý COhMAN
St .'Thomas - w Ontario

En écrivant aux annonceurs, mentlo nnez "Le Prix Courant" 'S .v.p.

LES

FOREUSES TORDUES
MORROW
feront positivement plus de trous avec moins
d'aiguisage.

Ce sont des outils de haute vitesse faits d'a-
cier à haute vitesse, martelé avec 18 pointes
ou plus en Tungsten.

Essayez les, outils MORROW dans un véri-
table essai et comparez-les avec iceux des au-
tres marques et *remarquez l'économie que
cela représente pour vous.

Votre argent vous sera remis si vous n'êtes
pas entièrement satisfait Demandez-les d'a-
bord à votre marchand de gros.

Le commerce est approvisionnél par

F. BACON & CO.,
RUE SAINT-PAUL . . . MONTREAL

Usines à

INGERSOLL CANADA

Vendez à votre nouveau
client en peinture

La ligne de Peintures et' Vernis de qualité
qui vous assurera sa clientèle permanente.
Les
PEINTURES. et VERNIS

de

"Les Peinturas et Verni ppopi'
pour Peinturer et. Vernir convenable-
ment."'

ont, depuis 78 ans, été la source de ventes
rép~étées. Vous pouvez donner. satisfaction
et accroître vos affaires avec n'importe quel
produit de Ramsay.
Il y a 78 années d'expérience en peinture
dans chaque canis.tre,
A. RAMSAY & SON COMPANYe.

10 Fabricants\,de Peintures et Vernis depuis 1942.
TORONTO MONTREAL VANCOUJVER

VoL XXIII- No12 PRIX COURANT, vendredi 19 mars 1920
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LA BANQUE« NATIONALE
FONDRE EN 1500

Caial auto"s . . .' ,0,0
capilves .000

Notre servie de billets circulaires *Our voyageurs
"rrsveiloro cO.qUe. a -donné satsfation à tons net
elleNts; noue Invitons le publie à se'Prévaloir dus avan>
tagu que, Roto offrons.

aor bureau de Parle,
14 RUE AUBER

uet trie propice aux viyageurs canadien qui visitent
l'Euripe.

Nous çq!àons lus vîrometaie6 fonde, lu rembou.
semgnts, lr enoaissmept se crédita commaerciaux M
Europo«,aux EtalsUnis et ab Canada aux taux les pluabas-

LA BANQUE' D'EPARGNE DE,
LA CITE ET*DU DISTRICT

DE MONTREAL
Avis est Par le présent donné qu'un dividende de

deux dollars cinquantecents par action, sur le capital
aOppelé et versé de cette Institution,-a été déclaré et sera

* payibie & 'son bureau principal, à Montréal, le et après
jeudi le premier avril prochain. auk actionnaires enre.
gistrée lundi le quinze mars prochain, à trois heures,
P.m.

Par ordre du Conseil de Direction.
A. P. LESPERANCE,

Montrial, le023 février 1920. . Géaténrl

Vol. XXxiiiNo 2

*BANQUE D'HOOHELAGA,
Ford"e M 187

capital autorisé .. . . . .410P0009000
Capital versé et Réserve - 7,800,000
Total de l'Actif'-*- 72,000,000

CONSEIL D'ADMINISTRATION:
J.-A. Vaillancourt, Président; 1'homi. F..L.
Biique, Vice-Président; A. Turcotte; E.-

*H. Lemdy; 'hon. J.-M. Wilson; A.-A. La-
rocque; A.-W. Bonner.

BEAUDRY LEMAN, Girant-géniral.

291- Succursales et sous-agences en Ca-
nada.

41 Succursales dans la Cité et le District
de. Montréal.

Noum allouons l'intéôêt au plus haut
taux couant -Mr tout dipôt de $1.00 ou
plus fait cl notre Départemnent d'Epargne.

J

D'après/M. Robert Graham, représentant Jci du
ministre anglais, le taux de 45 cents par cent livres
avait kté fixé prle minlastre brItannique des Trans-
ports, et les expéditions'étaient latés sur les navi-
res dans lesquels Me'gouvernement anglais avait ré-
quisitionné l'espace voulu.ý Ces expéditions serônt
maintenant retardées jusqu'à ce que les nouveaux
taux aient «été'confirmés par le gouvernement de~
Londres ,et M. Graham Va partir cette semaine pour
régler ces questions et d'autres avec le ministre du
Ravitaillement.

En écrivant aux annonceurs# mentionnez M Lae Prix Courant ne s.v.p.

AUGMENTATION DES TAUX -DE FRET

Les taux ne -fret sur les produits alimentafre
expédiés en Angleterre sur des navires britanniques
ont été augmentés de -30 cents par cent livres et
seront de 75 cents au leu dd 35 cents. C'est ce qui
a été annoncé hier. Comme le ministre britannique
du Ravitaillement aà 300,000,000 de livres de porcs
en entrepôt aux Etats-Unis, cette .augmentation el-
gnifie-que le public anglais aura à payer $90,000,000
de plus que -et -ces -produits avaient été expédiés à
l'ancien -taux.

BANQUE PROVINCIJALE
DU CANADA

DIVIDfr4DE « TRIMESTRIEL No 65

AVIS est par. les présentes don-
né qu'un dividende de. DEUX
POUR CENT (2 p.è.), étantlau,
taux de HUIT POUR CENT (8
PIC.) l'an surle Capital versé de
cette Institution a été déclaré' pour
le trimestre finissant le 31 mars»
1920ý et sera payable au bureau
central de- la Banque ai Montréal,'
et a ses» succursales, le et. ap %res -le
1er avril 1920p aux Actionnaires
enàregistrés dans les. ive'l.1

-mars 

ivrechlen*PAR ORDRtE'DU CONSEIL
D'ADMINISTRATION,

Le Vice-Président et Directeur général
TANCREDiE BIENVENU

Montréal,, le 27 février 1920.
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FINANCES
QUELQUES EFFETS DES TAUX DE CHANGE AU

POINT DE VUE D.U CANADA

Décrivant la situation du change avec les
Etats-Unis devant le Kiwanis Club de Winnipeg, le
1er mars, M. V. C. Brown, surintendant pour l'ouest
de la Canadian Bank «of Commerce, analysait ses
effets comme suit: D'abord, un découragement
d'importations de ce pays et un encouragement
d'exportations. En second lieu, la construction
d'usines manufacturières des Etats-Unis au Canada
a été encouragée et Il en. résulte qu'un gros Inon- •

tant d'argent a été dépensé dans ce sens. Troisiè-
mement, les obligations canadiennes pourront être
vendues très avantageusement aux Etats-Unis et
les exportations de fonds des Etas-Unis du Canada
ont été diminuées. Les. compagnies des Etats-Unis
qui avaient des balances d'argent dans notre pays,
alors que le taux du change était à un pour cent de
prime, laissèrent cet argent Ici, espérant que le
change redeviendrait bientôt *normal. Quand le
éhange s'éleva- à trois lpour cent, elles espérèrent
qu'il retomberait vite à un pour 100, et quand Il fut
à cinq pour 100, elles escomptèrent qu'il ne tarde-
rait pas à retomber à trois. A l'heure actuelle, le
change est monté' tellement haut que ces fonds ne
sauraient plus. sortir du pays., Un autre résultat de
la prime élevée sur New-York, c'est que les gens en
moyens du Canada y regarderont à deux fois à aller
en Floride ou en Californie.

M. Brown dit aussi que s'il a été porté beau-
coup d'attention à la prime sur les fonds de New-
York, l'escompte sur la livre sterling est une ques-
tion beaucoup plus sérieuse. L'acheteur anglais a
été forcé de payer une prime'très élevée pour s'as-
surer des fonds au Canada pour payer les produits
canadiens. Le résultat a été de faire régler tout de
suite les envois de viande canadienne en Europe.
Il s'est produit aussi, comme résultat de l'escompte
sur la livre sterling, l'eùvdi au Canada de millions
de dollars d'actions canadiennes détenues en Gran-
de-Bretagne et pour lesquelles il y avait un marché
au Canada., de sorte qu'il y eut une forte liquidation
des capitaux placés au Canada'pai les Européens.

M. Brown se pose ensuite. la question: Combien
de temps les conditions présentes du change.dure-
ront-elles? Les facteurs qui hâteront le retour à la
normale sont une reprise' en Grande-Bretagne,
l'augmentation de production de ce pays ét. l'envoi
de grosses quantités de bois de construction, de
pulpe et autres commodités aux Etats-Unis, une
bonne récolte en 1920 et la -pratique de l'économie
parmi les Canadiens. L''orateur sóulève aussi la
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question du prix 'que l'Europe pourra se permettre
de payer la récolte canadienne de 1920 et souligne
la difficulté qui pourra s'élever à ce propos. Il dit
que les Etats-Unis ne tiennelt pas à prêter de l'ar-
gent à l'Europe, mais s'ils n'en prêtent pas, l'Eu-
rope ne pourra pas .acheter les marchandises des
Etats-Unis. Les Etats-Unis ne peuvent espérer ex-
pédier couramment des marchandises en Europe
dans les circonstances présentes, et la prime sur
les fonds de New-York est une question beaucoup
plus sérieuse pour les gens des Etats-Unis qu'elle
ne l'est pour la Grandle-Bretagne. De même, la
prime sur les fonds de New-York peut être un bé-
néfice pour le Canada plutôt qu'un dommage. Elle
nous est désavantageuse quand nous achetons,
mais nous est profitable quand nous vendons.

- Parlant de l'agriculture, M. Brown dit que les.
neuf-dixièm¢s de .son temps étaient pris pour ar-
ranger des crédits pour les fermiers. La question
s'est posée de savoir si les banques devaient prêter
mille dollars à chacun de cent fermiers au même
taux auquel $100,000 sont prêtés à une Institution
commerciale. il dit qu'une Institution commerciale
fournit à la barique un état préparé parfaitement,
tandis qu'un emprunteur-fermier en général n'avait
qu'une Idée peu claire de ce qu'il possède ou de ce
qu'il doit. Le banquier doit se faire le plus souvent
comptable du fermier qui emprunte.

DIVIDENDE DECLARE

Le bureau de direction de la Imperial Tobacco
Company a déclaré le dividende semi-annuel (No
16) de trois pour cent (3%), sur les actions privi-
légiées de la compagnie, payable le 31 mar I 20.

Un acompte de dividende (No 37) de un et demi
pour cent (11/2°/), sur les actions ordinaires de la
compagnie, a aussi été déclaré, payable le 30 mars
1920.

VENTES D'OBLIGATIONS

D'après les chiffres publiés par le "Monetary
Times", le montant total des obligations eladien-
nes vendues en février a été de $8,551,405, compa-
rativement à $20,504,077 en janvier et $17,696,569
en février 1919. Ce montant se répartit comme
suit: . Obligations provinciales, $2,998,000; em-
prunts municipaux, $5,393,405; émissions de com-
pagnie, $160,000.

Les obligations provinciales représentent pour
chaque province le montant suivant: Ontario, $454,-
332; Manitoba, $880,873; Québec, $615,000; Sas-
katchewan, $257,200; Alberta, $3,080,000; Colom-
bie-Britannique, $150,000.
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Assurances et Cartes d'Affaires

AUGUSTE COUILLARD
IMPORTATEUR Dit

F.rwenneri. et QuIncaBIefl, Verres
à Vitres, Poiniture, t"

OPdeiêiitéi -44 Palsd toutes sortesl.
Nos Mà MN rue et.Patil

Testesil e til Bt-Anme.l Montrfl

la mai1. n~a es eeml-vort-
gereet faite bmnfoioel au clients de

estelenmlo. Attention toute »4-
*1SUR eommndu, la m

oelurs, tu mransde lma x-

P. A. OAONON, C.A
OOMPTABLE LICENCIE

NeAitTERED AOCOUNÇ AN?)
~amre ~, Se.91, dile
Maque -de ou"«

'N mmie Crme M@NTREAZ

Main 79W
PAQUET & BONNIER

Comptables Llqulitet, AU&i
bSr Prêts d'argent, Osmotic

* oeMbf Mu
M a435qu& MOHTRU

ASSURANICE
COMMERCIALE

Un commerce ,quel qu'il soit ne
saurait Itre solidement protégé,
ai ceux qui ,contribuent le plus
à son succès ne sont pas tUtu-
laires d'une Police d'Assurance
dite de Protection Commerciale.

S'adresser pour tous
renseignements à la

CANADA -LIFE
ASSURANCE COMPANY

814o soial TORONTO

ASSURANCE MUTUELLE
DU COMMERCE

Contre l'incmndie

Actif.. $1,308797.79
.Bureau Principal:

179 rue Gilrouard, 8t-Hyacinthe.

Solide Progrès
Des méthodes d'e.aabu mode>
nu,. soutenus pau un record, la.
Interrmpu de traitements équ.
tables à l'égard de ses dites.
teurs de pouices, ont acquis à la
8un Lite of Canada un proplèe
phénoménaL
Lées assurances en force ont plu
que doublé dams lu sePt dorai.
ros années et ont plus que triplé
dans les onze dernières années
Aulourd'hui, elles dépassent de
l celles de toute ompagnie

canadienne d'assurace is

WESTERN
ASSURANCE CO.

Assurances sentie «ienilAsrs
su aMaritmes. d'Aliebes us.1
sanieptlen Civil et lus Grve.
W. aude.4" de .. .. PgAoe~LI

mbun Priasipal TORONTO

W. &. MEIILE
Président et gérant 8l11a

CL IL wnWAI2IWIGT, Usatahe
Suesursis de Montuéal,

el$ RUE.SAiNpIERREaft
mRONT.- mcoez»u, gl

Auurs.nc. Mont-Royal
Compagnie Indld;mdto (Inoms)e

17 rue St.Jean, Moimtriai

l'hmn IL-B. Eainvlil, président
P. J. Perrin et î. IL Macdonald.

gérants conjoints.

OARANDe TERROUX £CIE
1anquers et Ceurtioe

48 r»e Nobetv.Du O., McarId

L-R. MONTBRIAND,
Architecte et Mesureur,

MU me St-André, Montréal

Bureau Principal
etttvmu~ Union, MONTR&AIt

DIRECTEURB&
J.-Galner Thompsoo, Priai,
dont et directeur gérant; Le-
wis Lainga. Vie-Préeldent et
Secrétaire; M. Ohevaller; A.-
A.-O. Dent John emo, afr

Alexandra Lacoste, Wm. Mol.
son maopheuou. J.-C.- Rlm.
mer, 8fr Prédérlo WIUama-
Taylor, L.L.D., J. D. Simpson,

CA1Ab1t - ~2Lt20-M PPOG$

«,S ASSUREURS.
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IASSU1RANCES
LES CONTRATS ALLEMANDS D'ASSURANCE

SONT ENCORE BONS-

Les polices d'assurance émises par les compa-
gnies allemandes avant la guerre sont encore bon-
ne au Canada, et le gouvernement canadien est
prêt à protéger les Canadiens qui possèdent des as-
surances payées de cette espèce. Le traité de paix
stipule que la guerre n'a pas annulé ces polices, dont
la plupart sont détenues au Canada par des Italiens,
des Norvégiens, des Suédois et des Russes Les
sommes qui sont échues pendant la guerre sur les
polices allemandes sont recouvrables avec intérêt à
5 pour 100 depuis la date de leur échéance. Le
gouvernement désirerait connaitre tout de suite
combien il y a de ces assurances allemandes déte-
nues au Canada. Là où la mise en force des mesu-
res de guerre empêcha les détenteurs de polices de
payer leurs primes, il est possible de faire revivre
la police par le paiement des primes échues avant le
10 avril. L'information la plus complète possible
devra être fournie dans la notice envoyée à Ottawa.

LA CONVENTION DE L'ASSOCIATION DES
AGENTS D'ASSURANCE-VIE

La convention de 1920 de l'Association des
agents d'assurance-vie se tiendra à Ottawa du 18
au 20 août. Encore que les'chiffres complets ne
soient pas rendus publics, il appert que Toronto a
vu ses membres augmenter de 105 à environ 300,
Sherbrooke de 420 pour 100, Prince Albert de 300
pour 100, Halifax à un total de 40 membres et Win-
nipeg s'attend à voir tous les agents locaux faire
partie de l'association.

On projette de nouveaux travaux éducationnels
et des efforts sont faits pour qu'il y ait un cours
d'art de vente d'assurance-vie établi dans quelques
universités, et l'Université Dalhousie, Halifax, et.
l'Université d'Alberta, Edmonton, semblent s'inté-
resser à ce projet.

INDUSTRIAL LIFE AGENTS' ASSOCIATION

L'Industrial Life Insurance Agents' Association
of Canada a tenu une assemblée à Toronto le 28
février dans le but de définir vis-à-vis des nouveaux
membres quelles sont ses raisons d'être. Plusieurs
demandes d'inscriptions comme membres furent re-
çues. La constitution fut-amendée pour permettre
aux surintendants, aux assistants-surintendants et
aux surintepdants assistants-députés de. devenir
membres. Le président' M. E. A. Spanner rectifia
une impression erronée à l'effet que .'association
était une union.

LICENCES D'ASSURANCES EMISES

Les compàgnies d'assurances considèrent le
champ canadien comme très prometteur, du moins
pour certaines lignes, à en juger par la liste des
nouvelles licences émises au cours des dernières
semaines. Des licences fédérales ont été obtenues
dans' la plupart des cas, nombre de ces licences
n'étant que des extensions de pouvoirs à des com-
pagnies faisant déjà affaires au Canada. Les assu-
rances-feu et automobiles semblent être les lignes
les plus populaires.

La Caledonian-American Insurance Co. a été
autorisée à faire au Canada des affaires d'assurance-
feu. La principale agence de la compagnie devant
être à Montréal; l'agent principal est M. John G.
Borthwick.

La Continental Insurance Co. a obtenu licence
pour faire au Canada des affaires d'assurance-
automobile (sauf assurance contre pertes en rai-'
son de dommages corporelb aux personnes) en
outre des catégories d'assurances pour lesquelles
elle a déjà licence.

La Dominion of Canada Guarantee and Acci-
dent Insurance Co. a obtenu licence pour transiger
au Canada des affaires d'assurances de chaudières
à vapeur, en outre de ce pour quoi elle est déjà en
possession de licence.

La Fidelity-Phenix Fire jnsurance Co., de New-
York, a obtenu licence pour transiger au -Canada
des affaires d'assurance-automobile (sauf assu-
rance contre perte en raison de dommages corpo-
rels à l'individu) en outre des sortes pour lesquelles
elle porte déjà licence. La compagnie a aussi ob-
tenu une licence séparée pour traDsiger des affaires
dans la province de Québec, en assurance-feu, as-
surance-tornado, assurance-explosion, et assurance-
automobile.

La National Surety Co., de New-York, a reçu
licence pour transiger dans toute la province de
Québec des affaires d'assurance-garantie, d'assu-
rance contre le cambriolage et d'assurance contre
les faux.

La National Benefit Assuran'ce Co., Ltd.,, de
Londres, Angleterre, a été enregistrée pour transi-
ger dans la province de Québec des affaires d'assu-
rance-feu.

La Continental Insurance Co., de New-York,
-licenciée pour transiger dans toute la province de
Québec des affaires d'assurance-feu et d'assurance-
explosion a été autorisée à s'adjoindre les affaires
d'assurance-automobile.

La 'Continental Casualty Co., de Hammùond,
Ind., a été enregistrée pour transiger dans la pro-
vince de Québec des affaires d'assurance-accidents,
d'assurance-automobile et d'assurance-maladie.
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Tii. St-Louis 5508

J. E. ARCHAMBAULT
EPICEflIE DE CHOIX

606 Mt-Royal Est, MONTREAL.

Téi. LASALLE 3264

A. PEPIN
Chaussures, Sacs de Voyage et Valises.

Réparages faits avec soin.

134 Ste-Catherine, VIAU VILLE.

Tél. EST 6647

HiECTOR SHOE Enr.-
Manufacturier de Chaussures pour enfants et aussi souliers

en tous genres pour femmes "TURNS" seulement.

719-21-25 Panet,' MONTREAL.

Téi. EST 920

EUGENE PEPIN
LI BRAi RE-iMPORTATEU R

Articles Religieux, Fantaisies, Jouets, Etc.

500 Est Ste-Catherine, MONTREAL.

Tii. St*Loqis 1144

R. LADOUCEUR
Marchand-Epicier - Vins et Liqueurs

Coin St-André et Marie-Anne, Montréal.

T61. LASALLE 3140 spécialité: Gazoline

J. M. DAOUST, Limitée
MARCHAND DE FERRONNERIES

Vaisselle, Granit, Tapisserie, Huiles, Vernis, Peintures.

3964 Notre-Dame Est, MONTREAL.

Tél. LASALLE 1785 Rés. 1820 Ste-Catherine E.

-A1L1. O. GADBOIS
Etal de boucher

1838 Ste-Catheriné Est, MONTREAL.

Téi. Bell 72

P. E. ARCHAMBAULT
EPICIER

137 rue St-Jean-Baptiste,
Pointe-aux-Trembles.

Tél. Rés. 40M3

LOUIS TREMLAY
Commerçant de Lard, Boeuf, Fruits et Légumes, Etc.

41 rue Grant, QUEBEC.

ETABLIE EN 1893 .Tél. Bell 1159

J. P. GUY EFr.
Marchand-Epicier en gros et en détail

Toujours en mains un assortiment complet d'épiceries.
Farine et Grains, Thé. Café, Sucre, etc., etc., Lard et

Provisions de toutes sortes. Aussi, Tabac
Canadien extra, EN GROS

Spécialité: Pommes, Oignons, Poissons et Huiles.

152.154 rue St-Paul, QUE"OEC.

J. B. E. LETELLER'h
NEGOCIANT EN GROS

Provisions, Epiceries, Vins et Liqueurs de toutes sortes.

92, rue Dalhousie, -QUEBEC.

LA MAISON

SAMUEL BEDARD
Horloger et Bijoutier Opticien

En face du dépôt.
Tout ouvrage est garanti.

353, rue St-PauI, (Palais),,. QUEBEC.

J. B.. PETTGREW ELZ., LAMONTAGNE
Téi. 6954

Pettigrew & Lamùontagne
Entrepreneurs plombiers,-Poseurs d'appareils de chauffage

24, rue St-Nicolas, QUEBEC.

Téléphone 1013 Bure ,au 1012

JOS. AMYOT & FIL Exn.
Importateurs de -Nouveautés Européennes, et ml cie

en Gros
45, rue Dalhousie, 209 rue Thibaudeau,

QUEBEC.

Téléphone 7827

Société des Parfums Parisiens.
B~ DUFOUR & CIE, PARIS

Extraits. Lotions. Poudres. Etc.
Succursale de Québec, 19.21 Côte d'Abraham

Téléphone 7751

.P. L. LORTIE, ImitéeA
Distributeurs pour Qu6éc des Automobiles 'Gray-Dort et

Studebaker.
138 rue du Pônt, QUEBEC.

Par décret royal Fourreurs de

a. M. le Roi George V

HOLT, RENFREW & Co. Limited
Etabie en 1837

Fourrures et Vêtements.

QUEBEC.
MONTEALTORONTO WINNIPEG
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MANDEZ LA
VRAIE SLATER

(MARQUE DE L'ARDOISE)

Notre 6ème catalogue annuel vient de paraîtré. Ilo
contient une description aussi fidèle que possible des
quarante-cinq lignes que nous avons en tout temps, pour
livraison immédiate.

Nous l'adressons d'abord à tous nos clients -régu-
liera et à plusieurs marchands qui nous Ônt fait l'hon-
neur d'acheter quand ils avaient un besoin pressant
d'une belle et bonne paire de chaussures.

Nous invitons donc ceux qui désireraient vendre la
vraie Slater et qui n'auraient pas reçu le catalogue, à
nous donner leurs nom et adresse et nous le leur enver-
rons par le retour du courrier.

Que ce soit pour une comnande considérable,, ou
pour une seule paire, vous recevrez la même attention
et le même arevice.

THE SLATER SHOE COMPANY LMITED.

'I
Il

Fondée en 1869. L. E. GAUTHIER, Président.

.7 . .


