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La vente des cigarettes turques “ FATIMA”
accuse une augmentation constante. . . ..
Les ma-chands trouvent qu’il est avanta-
geux de tenir une marque si populaire; car
c'est le débit qui fait le profit.

EN VENTE CHEZ TOUS LES
MARCHANDS EN GROS.
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Pois de Fantaisie.

Vous pouvez vous assurer une bien
melilleure marge de profit en ven-
dant des pois de qualité supérieure
tels que les Pois Sweet Wrinkle
“Aylmer”.

Les Pois Sweet Wrinkle “Aylmer”

colitent tres peu de plus que les
Standard, cette année.

Pour encourager la consommation
des pois de qualité supéreure,
attirez |'attention de vos clients sur

les Pois Sweet Wrinkle “Aylmer.”

Dominion Canners, Limited
HAMILTON.
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EPICIERS EN GROS
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Lo Estagnons

Hudon & Orsali Limitée

Importateurs de VINS et LIQUEURS
SEULS AGENTS AU CANADA

Pour le céléebre “COGNAC”

Lucien FoucauLp¢Co.
HUILE DOLIVE

Supérieure.
Surfine.

En Bouteilles caisses 12

24y

12 Rondins.

24y
481,
96

S Gallons (Mesure iﬁpériale).
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ADOLPHE PUGET

Reconnue la meilleure au monde.

litres brochées.
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Il est de votre intérét de nous demander nos prix, avant d'aller
alleurs. Ecrivez-nous ou téléphonez-nous a nos frais :

259, rue St-Paul, Montreal
L Sl ‘#ﬂ@"—%ﬂl"w}!{tﬁlfﬁalwlw I(‘#"Zg'

Main

4965.
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Dans tout
meénage on a
besoin de

ARROWROOT!

De jour en jour des centaines de gens apprennent
les propriétés alimentaires étonnantes de I'Ar-
rowroot St-Vincent.

A PExposition Nationale
Canadienne, de Toronto,

Cet aliment populaire est présenté aux foules : on
distribue des brochures explicatives contenant des
recettes, etc. Ne manquez pas de mettre cet exhibit
sur la liste de ceux que vous devez voir.

ST-VINCENT
ARROWROOT

peut étre employé de tant de manieres exquises
qu'on sexplique facilement sa popularité. La
science médicale comble d'éloges 1'Arrowroot
St-Vincent comme mets pour Jes enfants et les in-
valides, car il est tres fortifiant et facilement digéré.
Vous n'avez qu'a faire savoir & votre clienttle,
M. I'Epicier, que vous tenez 1'Arrowroot St-Vin-
cent et vous pouvez étre sfir d'un débit constant.
Il y a aussi beaucoup d’argent & gagner.

Ecrivez au Secrétaire pour renseignements et échantillons.

ST. VINCENT ARROWROOT
Growers’ and Exporters’

Association
KINGSTOWN, - ST. VINCENT, A A.

AGENTS : Wallace Anderson,
49 rue Wellington, Toronto.

L. H. Millen, Hamilton, Can.

R A R
) Eillads 7
&]MMWNM‘M

Vendez-vous du vrai
catsup_de tomates ?

Vendre un vrai catsup, réellement
de tomates, vous est décidément
plus profitable que de vendre une
marque douteuse. Quand vous ven-
dez gu catsup de qualité supérieure,
les clients sont plus que satisfaits—
ils mangent plus et achétent davan-
tage.

Le Catsup E.D.S. est absolument
pur. Fabriqué avec des tomates
entiéres, miires, saines, le meilleur
sucre granulé. On n'y emploie ni
couleur ni préservatifs.

Amenez votre clientéle a acheter
des marchandises de qualité supé-
rieure et votre commerce prospe-
rera.

=
E. D. SMITH & SON

LMIITED
WINONA, ONTARIO

T8 :— NEWTON A. HILL, Toronto ; W H.
38:'1‘4. Montréal; MASON & HICKEY, Winn
peg ; K. B. COLWELL, Hallfax, N.E. ; J. CIBBS,

Hamliton.
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Les produits
de la

Marque

GAZELLE

. sont de nouveau l'objet des
commentaires les plus flatteurs,
et cela en dépit d’une récolte
déficitaire en fruits et légumes
de haute qualité.

La Marque ‘“GAZELLE a
toute la vogue et ne peut étre
ignorée du marchand, soucieux
de plaire a ses clients.

Hudon, Hébert & Cie., Limitée
MONTREAL
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La semaine derniére, nous avons vendu rien que dans Ontario

109,122 Ibs. de “'SALADA "’

Clest plus que la moitié de tout le thé consommé, pendant cette période,
dans Ontario.

Pendant la méme semaine, nous avons vendu, dans la Province de
Québec et les Provinces Maritimes.

40,134 Ibs. de “'SALADA”

Ceci représente quinze cents Caisses de thé et c’est la production
d’une semaine, rien qu’au Canada.

En 1911 augmentation de nos ventes, relativement a 1910, s’est élevé a

1,090,589 Ibs.

En 1910 'augmentation de nos ventes, relativement a 1911, s’élevait a

1,223,637 Ibs.

Cette année I'augmentation de nos ventes pendant les quarante-et-une premiéres
semaines, relativement a la période correspondante de 1912, s’est élevée a

801,263 Ibs.

Est-ce qu'une personne raisonnable peut mettre en doute la qualité de “SALA-
DA” ? Serait-il possible que les affaires sur le “SALADA” croissent de cette
maniére, aprés que ce thé a été soumis au public depuis vingt ans, si cette pros-
périté ne reposait pas sur une qualité supérieure ?

Nous me pouvons juger de Pavenir que par le passé.

“SALADA”

LONDAES, ENG. NEW-YORK BUFFALO TORONTO MONTREAL BOSTON CHICAGO DETROIT
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Ex Vapeur “FREMONA”

Nous avons, pour arriver dans quelques jours, un assortiment considé-
' rable et varié de FRUITS 8ECS, comprenant :

Il RAISINS VALENCE, Meilleures marques,
FINEST SELECTED et 4 CROWN LAYERS.

RAISINS DE TABLE, Bevan & Co.

Comprenant paquets (solitos) et vrac.

RAISINS DE CORINTHE, Nettoyés, Paquets et vrac.

RAISINS SULTANA, Nettoyés, Paquets et vrac.

FIGUES DE TABLE, Différentes qualités.

AMANDES TARRAGONES “Molles.”

AVELINES DE SICILE (Filberts).

De San Francisco, Californie,
UN CHAR DE RAISINS EPEPINES
J. K.ARMSBY & CO.
Qualit¢ “Fancy et “Choice” Paquets 16 oz

::n,% Nous recevrons en Octobre quantité d'autres FRUITS SECS de la CALIFORNIE.

NOIX GRENOBLE “MAYETTE,” CERNEAUX Nouvelle Récolte,
AMANDES ECALEES, Etc.

It UNE LIGNE INTERESSANTE.
. CITROUILLE en conserves,
2 livres. la douzaine 0.45.

FIGUES NATURELLES. Sacs environ 30 Ibs. Le sac, $1.25.

N’hésitez pas & nous confier vos commandes.
SATISFACTION GARANTIE.

L. CHAPUT FILS & CIE, Limitée,

Epiciers en Cros et Importateurs.
2, 4, 6, 8,12 ot 15 Rue DeBresoles, .

FONDEE EN 1842,
i

Nous avons l'assortiment.

- -  MONTREAL.




VOL. XLVI— No 43. LE PRIX COURANT, VENDREDI, 24 OCTOBRE 1g13. 9
NOS AGENCES
i Q
| e s ——————n. |

Notre importance au Canada, comme épiciers en gros, est démontrée par le nombre des agences
importantes que nous contrélons. . !

KUNKLEMANN & CO. Reims Champagne | PIPER-HEIDSIECK |
UNION CHAMPENOISE (Epernay) Champagne Cardinal ?

LES PETITS-FILS DE BOUVET LADUBAY St-Hilaire, St-I'lorent  Champagne Duc de la Grange
PH. RICHARD St-Jean d’Angely

Cognacs

MITCHELL BROS. & CO. Glasgow Scotch Whisky (Whisky Ecossais):
MITCHELIL & CO. OF BELFAST, LTD. Belfast Irish Whisky (Whisky Irlandais)
] P.WISER & SONS, LIMITED Prescott Whisky Canadien.

HERMAN JANSEN Schiedam Gin Gold Finch (Geneviéve)

G. PIMS & CO. Londres Gin Old Tom (Geneviéve)

DIEZ HERMANOS
MORIN, PERE & FILS

gerez de la Frontera
Nuits St-George

Sherry “IFavorito”
Vins de Bourgogne

COMPANIA VINICOLA.DEL NORTE Espagne Clarets Espagnols
ETABLISSEMENT A. SARRAZIN Dijon Vin tonique Bacchus
FREDERICK KROTE Coblentz Vins du Rhin
GARRET & CIE ' Malaga Vins Malaga

E. BARTISSCL Portugal \'ins de Port

REAL CAMPANIA VINICOLA Portugal Vins de Port

| SOCIETE DES VINS DE BANYULS Banyuls-sur-Mer Vins de Banyuls-Bartissol

P. GARNIER

FRED MILLER BREWING CO
FRED MILLER BREWING CO

W. E. JOHNSON & CO.

BELFAST MINERAL WATER
AMERICAN FRUIT PRODUCT CO.
AMERICAN FRUIT PRODUCT CO,
AMERICAN FRUIT PRODUCT CQ
BLANC & FILS

H. E. BOULLE & CIE

SOCIETE ANONYME “LE SOLEIL”
FEYRET & PINSAN

D. E. MILLIAU FILS

A. & L. LEHUCHER

SOCIETE ANONYME DES USINES REMY

A.DELOR & CIE
CHATEAU ROBERT
CHATEAU ROBERT
FENECH ARTELL & CO

Enghien-les-Bains
Milwaukee
Milwaukee
Liverpool

Belfast
Rochester, N. Y.
Rochester, N. Y.
Rochester, N. Y.
Valence-sur-Rhone
Marseille

Malines
Bordeaux
Marseille

Paris

Louvain
Bordeaux

Bassin de Vichy
Bassin de Vichy

~T Terragone

Liqueurs Iines Frangaises
“High Life” Iager

Extrait de Malt

Biére Bass et Porter Stout
Ginger Ale et Soda “Trayder”
Jus de Pommes et de Raisins
Vinaigre de Pommes
Champagne de Pommes
Pates Alimentaires

Iuile d’Olive Minerva
(Conserves Alimentaires
Produits Alimentaires

Savon de Castille.
Champignons Lecourt
Empois de Riz Remy

Vius de Bordeaux rouges et blancs

Limonade “I.a Savoureuse”
Source Neptune

Vins de messe

Sanctuaire et Vatican

]

CONSERVES CANADIENNES

NOTRE MARQUE

“VICTORIA”

_ EST SANS RIVALE

Tomates 3 Ibs., Blé d’'Inde 3 lbs., Petits Pois, Féves 3 lbs.,
Haricots 2 Ibs.,, Péches 2 et 3 lbs, Fraises, Framboises-et
Poires 2 lbs., Saumons et Sardines.

LAPORTE, MARTIN, LIMITEE, 568 Rue St-Paul, MONTREAL

Tél. Main 3766
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LISTE DES SPECIALITES

Nourriture ‘‘Internatio-
nal’’ pour le Bétall
Nourriture pourlaVolaille
Destruoteur de Poux.
Quérison des maladies
des jeunes animaux.
Poudres Vermifuges.
Coemposé absorbant.
Liniment blano Dan Patch
Reméde contrele Soutile.
Hulle curative de Pin Ar-
genté.

Du Francais pour les Francais

L'International Stock féod Co., traite
bien le commercant Canadien.

L'International Stock Food Co., Limited, de
Toronto, manifeste ses égards p ur ses clients Frangais en
faisant &diter son Attrayant Livre de $3,000 sur le Bétail,
ses annonces, ses lettres et sa littérature en général en
Frangais ainsi qu'en Anglais. .

On répond aux lettres des clients Frangais, en se
servant de leur langue. Ceci rend facile au Marchand de se
créer des affaires donnant de bons profits au moyen de la

Nourriture “International’” pour le Bétail
et les 8pécialités “International”.

Ils rapportent un bon
profit au marchand et consti-
tuent réellement la 1goela
plus profitable en leur genre
car ils sont si connus et si
intensivement annoncés !

Ecrivez pour avoir les
prix faits aux marchands et
pour obtenir tous détails.

nfemational Slock Food G0,

LIMITED
TORONTO, Ont.

VOL. XLVI — No 43.

Meilleur que le Savon.

Snap est un savon—c'est mieux qu'un savon.
Le savon nettoie la surface de la peau, mais
remplit les pores, ce qui finalement endomma-

ge la chair. Snap nettoie les pores et ra-
fraichit la peau, la laissant propre et non
endommagée.

C'EST MEILLEUR QU'UN SAVON.

Ayez-en un stock maintenant et vous verrez
que cela vous rapportera de I'argent.

Snap Company, Limited
MONTREAL

Recommandez le Soda “Cow
Brand” a la Ménagére.

- S~

=

D

Que ce soit une ménagdre depuis nombre de
lunes ou quelques lunes seulement, elle appré-
ciers la qualité fiable absolue de ce fameux
sods. Il est pur,de grande force et est le
grand favori des cuisinitres partout.

Emmagasinez-en—Votre marchand en gros |'a.

CHURCH

& DWIGHT

Manufacturiers

LIMITED

MONTREAL

UN MESSAGE D'OUTREMER

Il n'y a pas de meilleure manufacture au monde, consacrée
seulement 3 la production de Macaroni, et de pites de ce

- genre, que celle de Félix Codou, de Marseille, France.

Toutes les améliorations modernes—scrupuleuse propreté—
I'usine originelle a été agrandie plusieurs fois pour satisfaire
4 la demande sans cesse croissante des gens difficiles. Et les
marchands qui tiennent les friandises de CODOU apprécient

cette demande, car elle se traduit pour eux par des profits ré-
guliers.

Le Macaronl, le Vermicelle, le Spaghetti, les lettres de
fantaisie de

CODOU

sont les spécialités produites—chacune d’elles a une réputa-
tion nationale de haute qualité.

On n’emploie exclusivement que le Blé Russe de Taganrog
—le bl€ qui donne les Meilleurs résultats—lecblé qui répond
particulid¢rement hien au but poursuivi. “CODOU"’ —c’est le
nom auquel il faut penser quand on veut le meilleur.

ARTHUR P. TIPPET & COMPANY,

MONTREAL Agents TORONTO
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Le Sucre avec
trols grains
différents.

Le sucre qui
est toujours
uniforme.

SRR R Ly e

'POUR OUVRIR LE SAC
Coupez.i.iivees ¢

ST. LAWRENCE MONTREAL

Chaque Sac 'Y porte un Coupon

Wiy

-

Cest pourquoi vous obtenez ce que vous commandez et vos clients
obtiennent ce qu'ils demandent.

' ST. LAWRENCE SUGAR REFINERIES, Limited, Montréal.
(- ,
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MIS EN PAQULTS

DE 5¢ 10¢ 25
30C ET 35cC.

En p.'\quels
parchemin,
(-lain

et carton.

C

Les Premiers

Les biscuits Soda les plus légers et les plus
croustillants qu'on fabrique. Cest le
plus grand paquet, mis sur le marché,

pour le prix. En fabriquant les bis-
cuits de fantaisie de Crothers, on
survellle avec beaucoup de soin tous

les détails pour obtenir une qua-
té supéneure. Il en résulte un
biscuit parfait.

Fabriqués par

W. J. Crothers & Co.

KINGSTON, ONT.

VOYEZ

Comme résultat d'une campagne spé-
ciale—qui se poursuit—quelques-uns de
nos meilleurs clients vont acheter quel-
que part soit du Savon Pur Richards soit
du Quick-Naphtha Richards ou les deux.

Vous ne pouvez vous dispenser d'avoir
une bote au moins de | un ou de | autre.

Commandez-en aujourd hui par linter-
médiaire de votre marchand en gros.

BUREAU A MONTREAL :
206, Edilice St-Nicholas.

(il W

S el R s ity
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Les Accessoires Hygieniques Standard
FABRIQUES AU CANADA.

peuvent étre fournis par n’'importe quel marchand en gros
de fournitures pour plombiers a Montréal. Québec et Ottawa.

Envoyez-nous six cents en timbres-poste pour avoir notre
Brochure Illustrée sur la Chambre de Bain Moderne.

Standard Sanitary Mfg. Co., Limited

AVENUES ROYCE ET LANSDOWNE : - TORONTO.

T. C. Collins & Fils. Représentant a Montréal. 2135, Edifice Coristine.
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Les Produits de la Plus Grande
Manufacture de Pickles du Canada

Comme nous achetcns et produisons en
grandes quantités, nous pouvons obtenir ce
qu'ily a de mieux au marché des conserves
en vinaigre —Nos Stations Salines dans les
meilleures sections de production de I'Onta-
rio regoivent le premier choix des récoltes.

C’estainsi que,grace a ce grand systéme
de production qui soutient les lignes ‘ Ster-
ling"’, nous pouvons vendre au marchand et
le marchand peut vendre meilleur a ses
clients ; en méme temps il réalise un bon
profit.

Les autres lignes ‘'‘Sterling’ sont le
Catsup, les Sauces, le Chow-Chow, les As-
saisonnements, les Confitures, les Extraits,
le Vinaigre de Framboise, les Jus de Fruits,
les Fruits Ecrasés, le Hachis, Mincemeat,
Etc

L'étalage des marchandises ‘‘Sterling
Brand'' est attrayant ¢t attire le regard. De
plus, ces marchandises font appel au godit
quand on en a consommé une fois.

Etant donné que les fétes de Noel sont
proches, les marchands devraient emmaga-
siner un bon stock de MINCEMEAT

“STERLING" — la friandise idéale pour
Noel.

The T. A. Lytle Co., Limited

STERLING ROAD, TORONTO.
449 rue St-Paul, - Montréal.

Pickles Marque ‘‘Sterling” Catsup aux Tomates Marque “Sterling”
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FIRE INSURANCE COMPANY

ROYAL BUILDING 2 PLACE D'’ARMES MONTREAL
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Capital Autorisé - - - $2,000,000.00
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Actif au 31 Mai 1913 - $1,034,810.27
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Agents demandés pour les districts non representés.
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ST STc T

BUREAU EXECUTIF :

PRESIDENT, . - Hon. C. E. Dubord.
VICE-PRESIDENT, J. B. Monssette.

G 2 IS 22216 e UG S

TRESORIER, - - I. L. Lafleur. )
Directeur-Gérant, . - Théodore Meunier.

TSIV TS —~<5]

—
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Aviseur Légal, - - J. E. E. Léonard.
Gérant, - - - ‘H. W. Thomson.

2ll

S S2lIS =)

(P>

| B e ol e Sl Sl =T ed



=85

D=1

1S

7o

[

Caa> |

[~

e g

LE PRIX COURANT, VENDREDI, 24 OCTOBRE 1913. VOL. XLVI— No ~

%zgﬁﬁllsiﬁllemll%n%}szﬁlmm L eI
Systéme de Comptabilité Barr
Le Plus Efficace et le Meilleur

jusqu'a ce Jour.—Il n’y a Pas

bt { surle Marché d’autre Systéme
sttt Je Compte a Crédit, Rivali-
£ - sant avec Celui-ci. — Laissez-
nous vous le Prouver.

3 e G
" — em

Bl

I.es Fabricants du Systeme de Comptabilité Barr font cet
avancé et peuvent en prouver le bien fondé par une dé-
monstration qui satisfera n'importe quel marchand. Cette
annonce remplira toute sa mission, si elle parvient & vous

intéresser suflisamment pour que vous demandiez une

SSRGS RIlEIITRIICSEIE

démonstration.

2

Z= 2= DlIS

¥

Découpez le Coupon
et Expédiez-le Aujourd’hui.

(A

A D

| 2.

]

Pour Le Systéme de Comptabilité Barr est le plus grand économisateur que vous
puissiez introduire dans vos affaires.

Le Le Systeme de Comptabilité Barr est le plus simple ot le plus rapide de nos
jours.

ST

| .
| MarChand Le systéme de Comptabilité Barr a les caractéristiques exclusives qui le pla-

cent dans une classe a part et qui empéchent tout Systéme concurrent de le valoir
ul a nombre de points de vue pour I'efficacité.
R Le Systéeme de Comptabilité Barr vous donne un rapport exact du compte de
T]ent votre client a la minute méme.—Il ne commet pas d'erreurs.—Ne cause pas de
froissement. - Excite de bcns sentiments parmi vos clients.—Augmente la clientéle
Des et fait rentrer rapidement I'argent.

. Le Systeme de Comptabilité Barr vous débarrassera d'une maniére trés efficace
Comptes. des longues heures et des risques de I'ancien systéme de comptabilité.

STl

e == IS

I INE

Barr Registers, Limited,
Trenton, Ont,

Messieurs:-Nous aimerions 2 nous faire explquer BARR RIE.GIS I IE:RS
- le Systéme de Comptabilit¢ Barr e! A nous faire

démountrer comment il nous fera ¢parguer du

LIMITED
TRENTON - - ONTARIO

ST

3

SIS

=1

DRI S I B aas)

-
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! Le Hachis et les Plum
Puddings de Wagstaffe

La Saison du
Hichis (Mincemeat)

2= ST

E——

P SSF=USE

—

[ D[ O D[S DT A== oA

== D= 2GS

V%

M. I'Epicier |
Le Hachis, (mince-
meat), Plum Pud- |
dings, de ['Ecorce
d Orange et de Citron g
coupée et égouttée, 3
- mélangée dans des I
boites en carton de | N
Ib. et dans des Seaux, ﬁ
O Garnis d Or intérieu- =
rement, de 25 Ib. hls
Le Hachis, (mince- N
meat), est mis en pots, |4
en verre de | |b, 2s, v
5s, 7s et en Seaux, ,rﬁ
Garnis d’'Or  inté- &
rieurement, de 25 |b. =
REPRESENTANTS: 1
LCS Plum PUddings W. L. Mackenzie & Cie, - Winnipeg, Man. L_J
sont mis en terrines de McKelvie & Stimett, - - Calgary, Alta. N
| Ib, 2 Ib. et 3 Ib,  Domiion Brokenae i‘ec " Ve BC ﬁ
g allCross acau ay 1€ ancouver, b.C.
Une douzaine a la R.S. Mclndoe, - - Toronto, Ont. E_J
: Gordon Miller, - - - Montréal, Qué. :
Caisse. H. M. Wyle, . - - Halifac, N.S. ! ﬁ
p 19
\ ] V
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Longueur : 425 pieds Hauteur : 115 pieds. Profondeur : 120 pieds.
Capacité: 200,000 BARILLS PAR AN.

Brasserie Frontenac

La plus belle, la plus vaste, la mieux aménagée du pays.

Jugeant que le temps était arrivé de doter le Canada d’'une Grande Brasserie
Moderne, outillée pour produire une biere qui égale les meilleures bieres im-
portées, un groupe d’hommes d'affaires Canadiens, apres trois ans d’efforts et
d’études, avec le concours d’experts et 'appui d'un fort capital a construit,

il aménagé, outillé la Brasserie Monumentale en briques, acier et ciment, qui
s’éleve vis-a-vis de la gare du Mile-End.

LA BRASSERIE FRONTENAC |

C’est dans cette Brasserie modele, sous la direction d’experts Brasseurs.
qu’est produite

La Biere Frontenac

I'égale des meilleures Biéres importées.

La Biere Frontenac sera mise en vente le 21 octobre courant.

| LFRUNTENAG BREWERIES LIMITED. - MONTREAL

———

A
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MACHINERIE « CORDONNERIE

Pour tous Travaux depuis la Mise en Forme
jusqu’au Finissage.

Systémes Goodyear Machines “Consolidated”’

pour | a monter
Cousu -Trépointe et d’aprés la
Cousu-Chausson Méthode Manuelle
!,
Presses
a découper les tiges
Modéle C.
Machines ‘ Machines Davey a
Rapides cheviller bois |
“Standard” avec
A visser les semelles | bigorne

Machines2 Enfopger les clous protége-talon --- Machines & Estamper, & Charger, 2 Poser, a
Fraiser, & Gouger, & Verrer et 4 Finir les Talons---Machines a clouer ““Loose Nailer” et Machi-
nes 2 Bonbouter--Machines & Cimenter, & Poncer et & Parer--Machines a Entoiler les Premiéres,
“Série Gem'--- Machines & Poser les Qeillets --- Oeillets, Cambrillons, Brosses, etc.

United Shoe Machinery Company of Canada

Montréal, Qué.
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ARRETEZ!

Et Voyez le Cirage Imperméable

NUGGET

dont les qualités sont démontrées

HORS DE TOUT DOUTE.

EN VENTE PARTOUT.

The NUGGET POLISH COMPANY, LIMITED.

9, 11 et 13 DAVENPORT ROAD, - - TORONTO, Ont.

o AA NAAA, AAAA, A A

Un poisson retiré de I’eau depuis cing minutes
ne peut pas avoir une saveur marine plus =

réelle que les Aliments Marins MARQUE
BRUNSWICK.

L.a saveur est conservée griace a l'em-
ploi des méthodes les plus récentes et les plus
modernes de préparation et d’empaquetage
—immédiatement apres que le poisson est.
sorti de 'eau .

Sardines a P'huile MARQUE BRUNSWICK

un de nos meilleurs articles, tient le premier rang parmi les sardines mises en
conserves au Canada.  Elles se vendent & un prix modéré et rapportent un bon profit.

Notre longue expérience et nos grandes usines modernes nous permettent de livrer nos aliments marins,
aussi pres de la perfection (u'il est possible.

Nos approvisionnements se composent des prises de premier choix des pécheurs; ces prises sont faites
dans le voisinage de nos usines

Connus et appreciés dans tout le Canada.

NOS ARTICLES SE VENDANT LE MIEUX

3/ Sardines a& la moutarde
Hareng sauce tomate

'y Sardines a I'Huile

Hareng ulnlé et fumé
Finnan Haddies

Peignes (clams) et Pétoncles (scallops)

CONNORS BROS., LTD., Blacks’ Harbour, N. B.

AGENTS:

LEONARD BROS., Montréal. — C. H. B. HILLCOAT, Sydney. — A. W. HUBAND, Ottawa. — JAS. HAYWOOD,
Toronto. — CHAS. DUNCAN, Winnipeg. — GRANT OXLEY & Co,, Halifax. N.E.— C. DE CARTERET, Kingston.—
BUCHANAN & AHERN, Québec. — J. L. LOVITT, Yarmouth. -- SHALLCROSS, McCAULAY Co., Vancouver
ot Vicforia, C. A. — SHALLCROSS, McCAULAY, Calgary, Alta. — JOHNSTON & YOCKNEY, Edmonton, Alta.

AT T

TR
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de la ‘““Lessive’” ils entendent la Lessive de
Gillett et toute tentative de leur substituer une
marque ‘‘tout aussi bonne®’ peut vous causer
la perte d’un bon client. “LalLessive de Gillett
dévore la crasse’”. Elle la consume absolu-
ment! Elle ne la ‘*Secoue pas’, ni ne la
ffChasse’’, ni ne la met ““En fuite’’, ni rien de ce
que fcntcertains do ses soi-disant rivaux ‘‘tout
W GILLE T compaNY LN | aussi bons”. La Lessive de Gillett estla Les-

| N——e——~ sive d'Origine et la Meilleure du Canada.
Refusez ies substituts. lls ne donnent jamais

:

) a ] P}
Eplclers = Quand vos clients demandent §
iﬁ

LA LESSIVE DE GILLETT CONSUME LA CRASSE
|y EW.GILLETT COMPANY LIMITED

WINNIPEG TORONTO, ON'T. MONTREAL

LA MACHINE A 10 TOUCHES

9

EST RECONNUE ETRE

SANS RIVALE

Additions' POUR LES SHORTENING
Soustractions, < 'CE XCELS ¢
Divisions Z UTHY"Q"

et Multiplications.

~—

Demandez notre catalogue, ou venez nous voir.

CIE. DALTON
12 Edifice Coristine MONTREAL
Telephone: MAIN 1346

CHEZ TOUS LES EPICIERS.

GUNN, LANGLOIS & CIE, Limitée

Agents pour Montréal et la province de Québec.
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FOONEYS |

PERFECTION

[y B 500

1" HOONEY BISCUIT » L2NDY C:
SYLATYFOrD  CANADA

em—

| ———| F§S——

BISCUITS

Qui Edifient un Commerce.

Tout épicier actif et intelligent de-
vrait maintenant faire un effort
spécial pour pousser la ven-
te des biscuits

Soda a la
Creme Perfection
de Mooney

Il a une occasion de le faire en cette
grande saison des réceptions et
des “Thés”. Il n’y a rien de plus
agréable au gofit, de plus croustil-
lant et de plus délectable en fait de
biscuits Tous les gourmets le savent

The Mooney Biscuit
AND CANDY C0., LINITED

Manufaotures a

Montréal, Stratford, Winnipeg,
Vancouver.

Succursales & Hamilton, Ottawa, Syd-

ney, C. B., Halifax, N. E., Fort Will

iam, Calgary, Vancouver, C, B., St-
Jean, T. N,

—

LE HAGHIS DE CLARK

N'est-ce pas & peu prés le
moment, M. I'Epicier, de com-
mencer & vous préparer 4 votre
commerce de hachis ?

Le Hachis de Clark est
prét a servir

et
les produits de Clark sont
préts pour vos affaires

On n’emploie dans sa prépa-
ration, que des fruits et des
épices de premier choix. Garanti
absolument pur.

Mis en pots enverre. Unegran-
deur seulement. :

En boites de fer-blanc cachetées
hermétiquement, grandeurs No 1,
2,3,460t5.

En seaux, caisses et barils de
5,10, 25, 45, 85 et 300 livres.

Vos clients en veulent.
Cela vous rapporte d’en vendre.

W. Clark - Montréal

' La Farine Préparée de Brodie

Vous Conserve Vos Clients.

Toujours digne de confiance, elle est préférée a
toutes les autres farines

UN BON VENDEUR.

Voyez le coupon des épiciers dans chaque
carton.

Brodie & Harvie, Limited.

14 et 16 Rue Bleury,
Té1. Main 436. MONTREAL

' IMPORTANT

Les Epiciers détaillants

qui désirent plaire & leurs
clients devraient étre certains
de pouvoir leur fournir les véri-

tables

Baker’s
Cocoa

and

Chocolate

Reglstered™ avec la marque de com
Trade- merce sur les paquets,

Ce sont des marchandises
de premier ordre, les meilleures
du monde au point de vue de la
pureté et du goft.

Manufacturées uniquement par

WALTER BAKER & CO.,

Limited.

Montréal, Can. Dorchester, Mass
ETABLIE EN 1780.

Le Prét Immobilier, Limitée
244 Rue Ste-Catherine Est,
Montréal.

Phone Bell Est 5779

BUREAU DE DIRECTION :

Président: M. {’.-A.-B. Gauvin, pharmacien
ancien échevin ; Vice-Président: M. L -A. La
vallée, maire de Montréal ; Secrétaire-Tréso
rier : M. Arthnr Gagné, avocat ; Directeurs: M
L. E. Geoffrion, ancien président de la Chambre
de Commeroe du District de Montréal, membre
de 1a Commission du HAvre de Montréal ; M. le
Dr J.-O Goyetle, ancien maire de Magog ; M. le
Dr P -P. Rennud,u?lmlllte; M. F.-K. Fontaine,
directeur-gérant de “The Canadian Adver ising
Limited" ; Gérant : M. L.-W. Gauvin, ex-inspec-
tlenr ét surintendant de la Metropolitan Life
ns 0.

S1 VOUS AVEZ BESOIN DE CAPITAL

pour acheter une propriété ou pour vous bAtir
inscrivez-vous au “Pr§t lmmobilier, Limitée,"
qui vous prétera ce capital sans intéret, avec
grandes facilités de remboursement.

Les facilitésde remboursement des préts faits
4 ses membres par le “Prét Immobilier, Limitée”
sont telles qu'elles represeatent & peu pris
I'intérét que I'on aurait A payer sur un emprunt
ordinaire.

REPRESENTANTS DEMANDES.—Le “Pygt
Immobilier, Limitée” n'a pas encore d’agence
dans tous les Districts et est disposé & entrer en

LACAILLE, GENDREAU & CIE

Successeurs de CHS. LACAILLE & CIE.
EBEPICIERS EN GROS
Importateurs de Mélasses, 8i.-

rops, Fruits 8ecs, Thé, Vins,
Liqueurs, 8ucres, Etc., Etc.

Spécialité de Vins de Messe de Sicile
et de Tarragone.

329 Rue St-Paul et 14 Rue St-Dizi
MONTREAL

gourpnrlen avec des représentants bien quali.
én.

Ne demandez pas plus 3 votre publi-

BON COMMIS DEMANDE

—

On demande un bon commis épicier,
trés familier avec les langues frangaise et
anglaise et pouvant fournir de bonnes re-

Ecrivez ou téléphonez pour avoir la !
brochurette explicative gratuite. |

CONFITURES PURES DE UPTON

CONFITONES PERES
NODVELLE SHISON
= It 100 &
UNINTENANT PRETES

Absolument pures
et de saveur déli-
cleuse, conservées
dans des seauxde
5lbs. et des jarres
en verre de 16 oz,
doublés or, scellés
hermétiquement,

PORE AERMELAD
DORMNGE

UPTON

Bien et favorablement connue de

cité qu’elle ne peut vous donner. Son
action est limitée de méme que son ren-
dement.

I’épicier et de ses clients dans tout le
Canada, od elle est faite et vendue
depuis plus de quingze ans.

commandations. Un bon salaire est assuré
4 un homme compétent.
S'adresser au bureau du “Prix Courant’’,
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L’épicier qui posséde un Réservoir 3 Mesure Automatique Bowser, pour I'huile, peut, d 20 pieds de distance, en jetant
un coup d’ceil sur l'indicateur flottant, se rendre compte de la quantité d'huile qu'il a en mains. Lorsque le réservoir est, rempli,
I'indicateur lui montre combien il a regu d’hnile, de sorte qu'on ne peut pas surcharger. Au fur et 3 mesure qu'il vend de I'huile a
s2s clients, le calculateur fait la note tout comme le font les balances calculatric:s, et la soupape automatique arréte 1'écoulement de
I'huile du moment qu’il casse de pomper ; de sorte qu’il n'y a pas d'épanchement d’huile entrainant la perte ou des dommages aux
autres articles. Procurez-vous un Appareil Bowser, faites cesser I'incertitude, et Faites un Profit sur chaque vente d'Huile.

Adresser-nous une carte postale demandant notre Brochure Gratuite contenant tous les détails. Nous répondrons a toutes
vos questions sur la maniére de tenir 1’huile.

S. F. BOWSER & COMPANY, INC.,

66-68 AVENUE FRAZER, - - TORONTO, Ontario.

ETABLIE EN 1885

Fabriqué par des Ouvriers Canadiens et vendu par des Vendeurs Canadiens.
Bureaux en toutes villes et repréaentants partout.

Concessionnaires du brevet et fabricants des pompes & main ou 4 force motrice artificielle enregistrant d'elles-mémes leur
débit des réservoirs de toutes dimensions, des systémes d’emmagasiner le pétrole et I'huile, des conduits 4 enregistrer la consom-
mation, des systémes pour la filtration et circulation du pétrole, des systémes de nettoyage a sec, etc.

N'ONT PAS D'EGALES.

Les OLIVES CLUB HOUSE

Les leaders en fait de

VENTES, DE QUALITE, DE POPULARITE,

<o
=

Fruits Espagnols choisis, T
mis en flacon au Canada, o ,OLIVES 1, OLIVES

par une maison Canadienne, ' U '

pour les Canadiens, »

Votre clientele exige le meilleur,

B La Marque CLUB HOUSE

Mise en flacons par

Gorman, Eckert & Co., Ltd.

LONDON, - - ONTARIO.
Agents de vente pour I'Ouest
MASON & HICKEY
WINNIPEG.

o~
==
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LE SIROP
Marque CROWN

| Votre Epicief le Vend.
Ceci est I’Affiche de la Marque Crown.

Remarquez l'expression joyeuse de la figure du petit garcon---
il sait que la “Marque Crown” est bonne pour lui, en raison de

sa pureté, de sa saveur et qu'elle réchauffe pendant ces temps
plus frais.

Rendez heureux les enfants de vos clients --- recommandez la
“Marque Crown” aux méres qui entrent dans votre magasin.

The Canada Starch Co., Limited.

Manufacturiers des Marques EDWARDSBURGC.
MONTREAL TORONTO CARDINAL BRANTFORD = CALGARY VANGUUYER
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- MONTREAL
am NFW_YORK, )

Dans tout commerce

Il y a un grand nombre d’articles qui, a certaines saisons,
ne se vendent pas et le marchand se creuse la téte pour
tr?uver le moyen de s’en débarrasser coiite que coiite.
C’est un fait qui ne se produit jamais avec les

Essences culinaires de Jonas.

Elles ne connaissent pas de morte-saison. Printemps, Eté,
Automne et Hiver, la ménagere demande les Essences de
Jonas. Avez-vous beaucoup d’articles dans votre magasin
qui se vendent avec si peu de peine ? C’est pourquoi votre
intérét est de ne jamais manquer d avoir en stock les

Essences culinaires de Jonas

Manufacturées par

Henri Jonas & Cie., Montréal. Hi

Un article de saison

est un article a ne pas négliger. Si vous mettez bien en évi-
dence dans votre magasin ou dans votre vitrine l'article du
jour, votre clientele pensera a l'acheter. Y-a-t-il un article

qui soit plus de saison que le

Vernis Militaire de Jonas?

Par les temps de boues et de neige qui ternissent rapidement
les chaussures, il n’a pas son pareil pour I'entretien des chaus-
sures en cuir. Si vous voulez offrir & vos clients un Vernis
qui donne un brillant solide a la chaussure sans I'endomma-

ger, offrez-lui en toute confiance le Il

Vernis Militaire de Jonas. I

HENRI JONAS & CIE

FABRICANTS MAISON FONDEE EN 1870
389 et 391, RUE ST-PAUL, ° - - MONTREAL- I

e

———
—
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Saindoux Composé
AING"

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

Il n’en existe pas qui ait un
goiit plus fin.

Son Prix est raisonnable.

Rue Mill, . .

Profits et Livres

Chaque fois que vous vendez quoi que
ce soit 4 votre comptoir, la justess* de vos
balances détermine votre profit ou votre
perte. Il vaut mieux pour vous ne pas
avoir de balance du tout que d'en avoir
une inexacte, car les erreurs qu'elle vous
fait commettre vous causeront bicn des
ennuis. Si la pesée est trop légére, vos
clients mettront en doute votre honné-
teté et vous perdrez
leur clientéle. Si la
pesée est trop lonrde
vous perdrez de l'ar-
gent 4 partir du jour
oll vous commencerez
4 vous en servir,

FAIRBANKS

‘‘Les balances qui ont rendu le pesage juste.”
Elles sont manufacturées depuis plus de 8o ans et ont une
réputation internationale pour la justesse et la durabi'ité. Les
Balances Fairbanks ont été adoptées par les gouvernements
des Etats-Unis, du Canada et étrangers. et sont universelle-
ment employées dans pre: que tous les cas ol I'exactitude des
poids entre en ligne de com: te pour réaliser des bénéfices. La
Bascule Transportable llustréeiciest notre typeétalon pourla
pesée de tous les genres de marchandises générales. Comme
pour toutes les Balances Fairbanks, toutes ses parties sont
fabriquées au moyen des meilleurs matériaux ; les supports et
pivots sont en acier finement trempé. On les livre avec ou
sans roues. Diverses grandeurs, pesant de 400 4 2,500 livres,
Ecrivez pour avoir notre Catalogue et nos prix.

THE CANADIAN FAIRBANKS-MORSE C0., Limited.

444, rue St-Jacques, MONTREAL.

VOYAGEUR

NAAAAAANANAAY o IS AN AANS

Un voyageur ayant
une tres bonne clientele
dans le commerce de
farine et provisions, dé-
sire une position dans
une maison bien recom-
mandée.

S’adresser a

JOS.P...
Poste Restante,
Ste-Flavie, Station

P.Q.

Les clients apprécient un -
quet bien enveloppé. C’est aussi
vrai pour le citadin qui rapporte

Le goiit du public pour le Thé
a été, depuis dix ans, per-
verti par 'imposition de Thés
colorés et adultérés, de toutes

descriptions.

Le Japon donne au public
des Thés réellement purs.

les' marchandises chez lui, que

pour le fermier qui les met an
fond de sa charrette.

T R AT R T AT

BAPN Ao S L AN
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UNE AUTRE RAISON £

Pour laquelle vous devriez employer S

Les Sacs Continental
pour Epicerie. O

Non seulement nos Sacs sont antiseptiques et
ont les fonds les plus parfaits qu'on ait jamais ma-

nufacturés mais ilssont comptés au moyen du plus récent :

mécanisme spécial, ce qui assure le total complet et le OU], Madame,

nombre maximum de sacs parfaits dans chaque paquet,
Si votre marchand en gros ne tient les SACS CON-.

TINENTAL, n’en acceptez pas d'autres mais envoyez vos L S l
commandes aux € e

DISTRIBUTEURS :

ONTARIO—The Continental Bag and Paper Ltd, Ottawa et Toron-
Walter Woods and Co , Hamilton.

to.
mnmrgnwnnun. SASKATGHEWAN— Walter Woods and ‘ ‘ 7 I D I D S O R
NLLE EOOSQI. ll.l DU PRINCE EDOUARD, ILE DU cAP
RETON—Thomas Flanngan, Upper Water St. Halifax,
NOUVEAU BIUN‘WIOK—J Hunter White, Agent, Marché du

ord, St-Jea
COLOMBIE ANGL‘ISI—SmIQh. Davidson & Wright Ltd, Vancou-

PlOVl"‘g.! DE QUEBEC—The Continental Bag & Paper Co. Ltd.
584 rue St-Paul, Montréal.

The Continental Bag & Paper Co., Ltd. SEL. DE TABLE
SEULS MANUFACTURIERS

est le meilleur

que nous tenions.

LE SAV’ON FAIRY

LA QUALITE DU SAVON FATRY. On ne saurait faire
un meilleur savon ; vos clients ne peuvent acheter une meilleure qua-
lité pour quatre Iols le 6 cents #'II leur colite.

LA PURLICITE DU SaVON FAIRY. La publicité
intensive qui aide la vente de tous les produits de Fairbank a fait con-
naitre le morceau de savon ovale pur, blanc, doux et flottant, de toutes
les femmes universellement.

ILA VENT® DU SAVON FAIRY. Crice a I'heureuse
combinaison de quallté exceptionnelle et de publicité intensive, toutce
que vous avez a faire c’est d’installer le SAVON FAIRY bien en vue
pour vous assurer une source de profits constants découlant de la
vente réguliére a des clients satisfaits.

“Avez-vous une petite Fée dans votre demeure ?”

The N. K. Fairbank Company Limited.
MONTREAL.

s
e
]
o
i
s
!
e

|
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Nous recevons la créme des sé-
parateurs & main.

AUX CULTIVATEURS /ANY' =

290 Ave. Papineau
MONTREAL

AAAAAAAAAA, AAAAA AAA

La campagne de publicité qui se poursuit actuellement a-sure aux marchands qui tiennent

LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU

une vente rapide et de bons profits. Quelle que soit 1a cause des maux de téte, il n'y a pas de remede qui atteigne le si¢ge du mal
aussi rapidement et avec autant d'efficacité que les Poudres Nervines de Mathieu.

Fss -méme les Poudres Nervines ! Veuill ' boite réglid
POUDRES NERVINES | | do Maihieu & nos frais au moyen du counon | de Poudres Nervines de Mathieu & 'adi e sse
De MATHIEU ci-joint, si vous ou quelqu'un de votre faniille | guivante ;
Pourtous les Manrde Rl et souflrez de maux de téte,
lgs oo Névraige. NOM ciuisi.ivississssnvsasssassnssssonsssss
pom e e | LA CIE J. L. MATHIEU, oc ..o
S i fn::-: s (Nem de 1a maison de commerce).
: Propriétaire.
L Sh b k p ]
erbrooke, ) ‘ ¢ 0' Villetou village.............. SesivRsRRRees
MM. L. Chaput, Fils & Cie., Limitée. Provi
Dépositsiee on Gros Montréal, P, Q. | FTOVIBCE cccceeiiiinttiiniticniiuinienennne i

A

Le meilleur sucre fabriqué avec du sucre de canne pur & 100 9/o.

Avez-vpus tenu nos sacs en coton de 20 lbs et de 25 lbs? Des
paguets propres et commodes.

\ A

VAA /

CH AR BON Courroies Spéciales

Nos Courroies sont recouvertes de

Anthracite et Bitumineux. notre Ciment Imperméable et peu-
vent étre exposées au froid ou a la
Expédié par voie ferrée ou voie d’eau & tous chaleur sans danger d'étre gltées.

endroits de la Province de Québec.

D. K. McLaren,

GEORGE HALL COAL CoO. Limited

OF CANADA, L : 351, rue St-Jacques,
IMITED - MONTREAL
126 =vr  §T-PIERRE, MONTRKAL, Tél. Main 4904-4905 ot 7248
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“BLACK KNIGHT”

Pret a employer, pas de saleté,
Brillant et Durable.

Il se recommande de lui-méme
a chaque ménagere.

Jouez un bon tour a vos clients en étalant ce poli
dans vos vitrines et sur vos comptoirs
comme souvenir.

MANUFACTURE PAR

THE F. F. DALLEY Co0., LIMITED

FABRICANTS DES CIRAGES “2 DANS 1”

e

—

AAAAAAAAAAAAAAA AAAAA A

G Commandez votre approvisionnement d’hiver “ MAINTENANT . G

Emmagasinez maintenant les boissons de Gurd
‘““LES MEILLEURES .

LE GINGER ALE SEC DE CURD

est maintenant un article qu'on peut se procurer—A base d'eau distiliée, ciaire, salutaire, 1¢glre et de “haute qualité' & tous égard

L'EAU CALEDONIA DE CURD—LE NECTAR DE POMME DE CURD—LE CINCER ALE DE CURD
L'EAU DE SELTZ SURCARBONATEE DE CURD
sont deman 1és d'un ccéan 4 l'autre.
ECRIVEZ POUR AVOIR UNE LISTE DE PRIX. BUVEZ DES LIQUEURS DE GURD VOUS-MEM £
Les premieres médailles & Paris France ; 3 Londres, Angleterre 4 Chicagu, Montréal, Ottawa, elc.

G Charles Gurd & Co., Limited, Montréal, Qué. | G

Vs v APAAA v v

Au Commerce:

Si vous étes mécontent soit de la QUALITE soit de la QUANTITE des Marchandises en
Conserves que vous avez emmagasinées, ne perdez pas de vue que les marchandises de la

MARQUE ESSEX

sont de la toute premiere qualité et quand vous achetez des articles de cette marque. vous étes toujours sfir
d’obtenir une livraison de 100 p.c.

Demandez Nos Prix.

Puis demandez Nos Marchandises.

Ensuite Vous obtiendrez les Résultats.

THE ESSEX CANNING & PRESERVING C0., Limited.

- Essex, Ontario.
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PANIERS et MANNES en OSIER

LES PLUS BAS PRIX COMMERCIAUX
ET PROMPTE LIVRAISON GARANTIE.

Assortiment complet des Célebres Bros-
f ses et Balais de BOECKH. Nous
sommes heureux d exhiber un assortiment
trés considérable d’Echantillons.

Nous annoncons pour vous.

, ; . .
) Conseils d Experts au sujet du Choix Les journaux Canadiens-frangaissont les porte-parole

des l_ignes se Vendant le Mieux. des produits Canadiens-frangaisinventés, maaufacturéset
vendus par des Canadiens-frangais dans toutela province.

Y v ot Lite do e ANTI-DUST

La poudre 4 balayer désinfectante est la propriété

' . de Canadiens-frangais et est employée par
The Harold E. Smith Sales Co. CHACUN,

. Agents de Ventes et Distributeurs PARTOUT.
J Demandez nos prix spéciaux d’ouverture,
F 130, RUE CRAIG EST Département des nouvelles affaires.
(Deux Portes & I'Ouest de I'Hétel des Postes) The Sa pho M,fg co., Limited.
h MONTREAL MONTREAL

O C C A S I () N
Automobile “Panhard-Levasseur,” en bon état, (self starter)—7 personnes, catusserie

double phaéton—Equipement complet. A coiité $10,000. Vendra a sacrifice pour
|| argent comptant.

S’adresser a

J. W. HARDING,

Edifice Canada Life Assurance Co.,, . - 189 Rue St-Jacques, MONTREAL.

fomioee == ——emy. 3e
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E POISSON et les HUITRES
Péche peu abondante, . le poisson est plus cher
sur les cotes de I'Atlantique.
. Le tarif n'aura probablement pas d’effets immédiats sur les prix

élevés au Canada — Des affaires splendides sur les huitres.

MONTREAL

On vend de plus en plus d’huitres et
le mois d’octobre a été un bon mois a
ce point de vue. On ne sait pas si le ta-
rif des Etats-Unis aura une influence
d'ici 2 quelque temps sur les prix du
poisson, Les prix sont élevés dans I'Est.
En ce moment les prix d’ici sont i peu
prés les mémes que ceux de Boston; ce-
pendant, dés que les prix du Canada se-
ront inférieurs 3 ceux de Boston, il se

produira inévitablement un plus fort
mouvement d’importation,
Poisson frais—
Bluefi-h, lalb......coovvivnnninnns o015 016
Carpe, boites de 1001b, 1a Ib...... o010 o1t
Morue, maiché caisces2solb,la 1b 0 0§
Doré, caisses de 100 et 1501b,1alb. 011 012
Carrelets, 1alb . ..enisenvinonss 006 0«7
Cuisses de grenouilles, grandes
IR 1D s crsnsnmesieniessmsaess o 50
Cuisses de grenouiller
I8 1B s vinrins sonnnmmenneninpmnne 0 25
Egrefio, lalb......... .. 005 0 of
Helbut, lalb.............. s 012 013
Hareng, par 1oc, grands.......... 3 00
Maquereau, poisson de 1% Ib.
chacun......... eon exasy eeuyesLs 015§
Perche, oréparce, la Ib.. 0o0oa o010
Brochet préparé lalb.. 0«8 o0cq
Sauvmon.C A, 5 012 o 15
Saumon (,aspé la 1B 018 o020
Filets de morue,lalb............. oer
Eperlans, 1a1b....ccuenaesine w5 eeen 012
Espadons, lalb................... 009 o1C
Truite de ruisseau, lalb ..., .... 0 20
Truitedelac,lalb................ 011 012
Tortues, petites, 1a 1b ...,.... ses 018
Lavaret blanc, 1a 1b.......... .... 012 013
Mollusques, frais—
Peignes (clams) le baril.......... 7 00
Chair de Crabe, le gal ........... 2 50
Homards, vivants, la lb..... .... 0 30
Homards, ébouillantés, 1a 1b..... 0 32
Huitres, en vrac, ‘‘standard”, le
gallon $1.50 ; Choisies........ 1 80
Huitres (solid meat), ‘‘standard"’,

le gallon $1 8o ; Choisies........ seee 200
Huitres, Cape Cod, en &cailles.. tives 900
Huitres, Malpecques, en éuillen 10 00 12 O

Periwinkles, le boisseau.......... 2 50
Salicoques, le gal.. sevsenvess sses 2 00
Coqnilles de St- Jacques le gal 275

Crevettes, le gal...
Poisson gelé—

Rgrefin, lalb...............

Hareng, les1001b ...

....... sessiies seee 2 00

tessees 004 ©05

siesve ssEs 105
Brochet, la lb............... 0 50
Rperlans, fantaisie, 1a Ib..... .. 012 o00ch
Ererlans, Nor, lalb............. 0 (8 013

Saumon, fanta’sie, printemps,

181D vivasiesiniesses cesvne . 014 015
Saumon, de ané, la 1b. o1s o016
Saumcen, Qualla, lalb.,.. o07% o008

Lavaret blanc,la 1b............ . 0C7 010
Poisson préparé—

Poisson sans ardtes, boites de

L Y 0 o6 0 07
Morue, sans ardtes, bcites de 20

1b, blocs de 2 1b..viviivinnasans o007 o0¢8
Morue, pure, boite de 3 1b, 1a 1b.. 015

Morue, fragments sans arétes,
boftede 301b, la 1b..eeeenunnn
Morue, hiché, la boite de 2 dou7
= Morue, écorchée, caisse de 100 1b.
Morue, séchée, caisse de 100 1b. ..
‘‘Polloek'’, seché, caisse de 1001b

Poisson salé et en marinade—
Morue, verte, ordinaire, par 2co

oo =0
58485

1D, 1€ DAL o s snsavaesmaes 9 00
Morue, veite, ‘white napes ', pnr

2001b, lebar.. ... -eccoeveaonnse 9 50 10 cO
Egrefin, No 1 vert, par2o0lb.... 6 ¢co 700
Hateng, N.E., par ¥ bar......... 3 co
Hareng, N.E., par bar........... 5 50

Hareng, Hollande,l¢ petit baril
75¢c. pard baiil., §5.ccd g6.00le

baril. coee ciiiiiiinieicasetesnees 9 00 10 00
Hareng, Labrador % baril 3.125

lebatil coeiececciccaniecnne Senesen e 578
Hareng, Rcossais, le petit baril

de121b., et $1.25 $1.35; % bar. .... 7 00

Maquereau, No. 1 4 cuvier de 20
1b. $1.75. % baril §7.00 le baril. .... 16 co
Saumon, Labrador i baril §8.co

A $9.00 le baril...... wensis wwen 15 00 16 co
Truite des lacs, en petits barils... .... 7 00
A TORONTO

Les marchands en gros sont d’avis
que le nouveau tarif des Etats-Unis au-
ra pour effet d'augmenter la demande,
de l'autre coté de la frontiere, pour
I'helbut et le saumon de mer, et expli-
quent ainsi la hausse des prix. La truite
saumonnée continue 3 arriver en gran-
de abondance des lacs de l'intérieur.

Huitres. — La situation est i peu
prés la méme que la semaine précéden-
te: la demande est soutenue; les appro-
visionnements réguliers et de trés bon-
ne qualité. On s’attend a des comman-
des trés importantes a I'approche de la
semaine des hiitres, du 25 au 30 cou-
rant, Les marchands en gros et en dé-
tail attendent avec intérét de voir les
effets de la campagne internationale.
Les prix sont inchangés,

Poisson gelé—

Fraid'alose, poids 3 1b. chacun.. 100 1 F13
Lavaret blanc, la 1b

sreseseseans o ossee o 10
Poisson frais pris—

Egrefin, la1b .,.................. 0 (6% o0y
Helbut, 1a Ib.,...., secsrcscesses @11 012
Hareng,la Ib......... soRRS e o o8
Mlquerelu.penntl%—; Ib.chac. o015 o035
Brocheto-,jnune.h Bvssecs = o« waan 012
Brochet, 1a 1b...... ............ . 006 o008
SaumonC.A., lalb.............. 015 o 16

Filets de morue, 1a 1b

“ 009
Truite, 1a Ib.......... o 11 012
Lavaret blacc, lalb.............. veer 012

Poisson fumé—

Carrelets ................ 0 o8
Filets d'égrefin ceee 012

Egrefins Finlandais, 1a 1b........... ee. 008

Saumons nouveaux. boite de 40
et solb....... o8 9N R RO RS SeE 130
Hareng Digby, la boite.......... 0 09

Poisson préparé—

Morue, dessechée sur toast...... 0072
Morue, filets...........00ieeennnn. 0 o8%
Morue, Imperial paq. de2slb... .... o 07%

Poisson ra'é et en marinade—

Hareng, Hollande, nouveau—

Laltes. . .ovoisnnvvansviniiesavonse o 8§
MeIANgES. o veuins inisvnins sisinnsiasn o fo
Hareng, Labrador, le baril.,.... 6 <o
Hareng, de mer, par seaux....... I 25 1 50
Maquereau, leseau.........0ueen ceee 22§

Huitres—

New-York le gal..... 2 00
Extra selects, le gal.. 1 9o 195
Non choisies, le gal.. 1 65 17§
En écailles, le baril............... 8oo 850

ST-JEAN

Poissons et huitres. — La saison de
peche sur les cotes du Nouveau-Bruns-
wick a été 3 peu prés dans la moyenne.
Les prises ont été plus importantes que
d’habitude, au début de la saison, mais
au-dessous de la moyenne vers la fin.

Dans presque tous les restaurants on
a élevé de 10c 3 15¢ le prix de tous les
“clam chowders”,

HALIFAX

Le poisson. — Pendant la derniére se-
maine le temps a été défavorable 3 la
péche, Les arrivages de poisson frais
ont été relativement faibles. L’helbut
est rare. L’espadon est assez abondant,
mais se vend mal ici,

Les bons harengs salés sont rares.
On met en vente des quantités de petits
harengs, mais ce genre ne plait guére.
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RESOLU

Parafine Lined
“THE. EMPIRE,”

Assure le maniement siir et hygiénique des
Huitres et Marchandises Liquides

par sa construction unique, qui empéche I'écoulement du contenu, quelle que soit la position
du contenant—méme s'il est sens dessus dessous.

Le récipient “Empire” empéchs le gaspillage provenant de la surmesure ; §limine la perte
résultant du renversement du contenu et la détérioration des autres marchandises. Il empéche

d’avoir I'embarras de risquer de salir avec des liquides les vétements de vos clients. Vous
pouvez I'envelopper comme une boite de’saumon.

Ces seaux sont mis dans des boites en carton puis dans des caisses a claire-voje. Les prix
comprennent les cartons et caisses F.0.B. a la manufacture, a Sombra, Ontario, et sont les

suivants :
............. $12.00 1e mille

Chopines . . . . . % 14 00 &
Pintes. . .. ... .......... 16.00 X

Connecticut Oyster Company

AGENTS EXCLUSIFS DE VENTE

50 RUE JARVIS, - - - TORONTO

Demi-chopines

e —
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Avez-vo marchands,
des e : b et des
me ses liquides de
tg
g
Vou

commerce ? Si vous ne 'avez pas fait, on peut p

res,

es mélasses, les sirg nal-

es pickles ?

ous jamais arrété a considérer les f re

A

r
que vous remplissez le petit seau a huitres ordinaiy en
croyant que c’est |2 une mesure exacte) et que Dar
[a le meilleur de vos proﬁts sur toutes les marc ous

vendez dans ces petits seaux, car presque tous tien-

nent bien plus que ne le demande la mes V— plus

que€ vous n’en r€ecevez quand vous achetez. €u aussi

des ennuis pour la livraison des huitres, d des mar-

chandises liquides dans ces seaux, en v hoterie.

Leurs contenus ont été renversésou brisés et non-se ais ont méme ghté leurs

autres marchandises dans le panier ; ils ont taché fehors, les vétements de votre

client, tandis qu'il emportait ces marchandises chg ux vous ont causé des ennuis &

vous comme & d'autres. En plus d2 l'incomu aspillage, les seaux, de l'ancien sys-

teme, sont antihygiéniques.

Vous étes-vous jamais arrété a penser a os seaux qu? tous les seaux sont pro-
au est exposé a toute la poussiére et la
u “EMPIRE” est ajustée a la machine,
qu’on ait besoin d'emplir. L’EMPIRE est

.dans tous les sens du terme. L’hygiéne

tégés, sauf celui que vous allez employ
saleté de votre établissement. La caps
a la manufacture et n'est pas retirée ju
doublé en paraffine et absolument hygi
devrait étre le “mot d’ordre’’ de tous les ¥ ds.

er Company

VENTE

Connecticut
| . TORONTO

AGENTS E

50, RUE JARVIS,
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LA CLAUSE SUSPENSIVE

Est déclarée illégale par la Cour Supréme

Uu jugement qui intéresse hautement tout le Commerce de Liqueurs

La Cour Supréme vient de rendre dans une cause
de M. Paul I.. Turgeon, és-qualité, contre M. F. X.
St-Charles, ¢s-nom et és-qualité, une décision qui est
de la plus haute importance pour tous ceux qui sont
engagés dans le commerce de liqueurs, gros ou détail.

11 s’agissait de faire prononcer les tribunaux sur
la légalité de la fameuse Clause Suspensive.

En 1906, MM. St-Charles et Paquette cédaient
par contrat notari¢é a M. Jos. Coderre un restaurant
licencié sis au No. 24 Craig Est, pour le prix de $11,500.

La vente était conditionnelle et contenait la clause
suivante :

“ Faute par M. Coderre d’observer toutes les con-
ditions qu'il a ci-dessus assumées, ou faute par lui de
payer, trente jours aprés échéance, un seul des verse-
ments qu'il s’est ci-dessus engagé de payer, MM. St-
Charles et F. Paquette auront le droit de reprendre
possession immeédiate du dit fonds de ccmmerce de res-
taurant licencié, avec accessoires, tel que ci-haut défini,
comprenant la licence pour la vente des liqueurs spiri-
tueuses attachée au dit fonds de commerce et les re-

nouvellements de cette licence, avec le droit d’avoir’

telle licence transportée au nom de toute personne dé-
signée par eux, et ce, sans étre tenus de donner aucun
avis a cette fin & M. Coderre, ni d’user d’aucuns procé-
dés judiciaires, ni de donner aucune indemnité a M.
Coderre, les sommes d'argent jusqu’alors payées par
ce dernier devant demeurer la propriété de MM. Pa-
quette et St-Charles et de M. Thibault, a titre de dom-
mages-intéréts liquidés, étant  spécialement convenu
que le présent contrat est fait sujet a la condition sus-
pensive que tout ce que céde et transporté ici, demeu-
re et demeurera la propriété de MM. St-Charles et Pa-
quette jusqu'a ce qu'ils n'aient été intégralement payeés
du prix qui forme la considération du présent contrat,
ce contrat n'étant qu'une promesse de vente et les par-
ties éta_nt d’accord pour convenir que l'article 1478 du
Code Civil de la Province de Québec, n’aura pas lieu de
s’appliquer ici.”

La légalité de cette clause fut confirmée successive-
ment par la Cour Supérieure et la Cour d’Appel.

Toutefois, 'Hon. M. Archambault, juge en chef de
la Cour d’Appel, avait présenté 'observation suivante,
lors du jugement:

. “Je dois dire que la question du droit de négocier une
licence pour la vente des liqueurs spiritueuses, en est
une qui n’est pas absolument sans difficultés dans mon
opinion.

Mais nous avons une jurisprudence qui existe depuis
plusieurs années sur cette question.

Le gouvernement semble avoir accepté cette juris-
pr'udence., puisqu’il n’a pas jugé a propos d’amender 1a
loi depuis qu’elle a été interprétée par les tribunaux
dans le sens de I'existence du droit de transport,

Des transactions ont eu lieu sur la foi de cette in-
terprétation de la loi.

Je ne croirai pas notre Cour justifiable, dans les cir-
constances, de changer la jurisprudence établie.

Si un tribunal plus élevé donnait une interprétation
différente a la loi, j’accepterais, pour ma part, la nou-
velle interprétation sans aucune répugnance. Il y au-
rait beaucoup a dire en faveur de la prétention de I'ap-
pelant sur ce point.”

Or, une dépéche d’Ottawa annonce que le Cour Su-
préme a cassé les arréts de la Cour Supérieure et de la
Cour d’Appel et statué que la clause suspensive est il-
légale et que la licence, engagée dans ce litige apparte-

nait bel et bien 3 M. Jos. Coderre, en dépit des dispo-
sitions de la clause citée plus haut.

NOUVELLES CHARTES.

La “Gazette du Canada” publie les nouvelles char-
tes accordées sous le sceau du Secrétaire d’Etat du
Canada. Voici celles qui ont trait aux nouvelles com-
pagnies ayant leur principale place d’affaires dans la
province de Québec:

“Roediger and Quarch, Limited,” pour préparer,
teindre, tanner, nettoyer et arranger des fourrures,
peaux, cuirs de tous genres. Capital-actions, $50,000,
a Montréal.

“l.a Compagnie des Pouvoirs d’Eau Valleyfield.
Limitée,” pour faire des affaires comme compagnie
d’éclairage, chauffage et de force motrice. Capital-
actions, $1,000,000, & Salaberry de Valleyfield.

“Quebec Development Company, Limited,” pour
acheter, acquérir, louer, exploiter des pouvoirs d’eau,
etc. Capital-actions, $2,500,000, 3 Montréal.

“Simplex Construction Company, Limited,” pour
faire des affaires de construction générale, etc. Ca-
pital-actions, $150,000, 2 Montréal.

“Scroggie Furniture Company, Limited,” pour
faire des affaires comme manufacturiers d’ameuble-
ments, ete. Capital-actions, $100,000, 3 Montréal.

“Valois Lands, Limited,” pour faire des affaires
comme agents d’immeubles et financiers. Capital-
actions, $90,000, 3 Montréal.

“The Pierson Gas Producer Plant Co., Limited,”
pour importer, fabriquer et installer des gazogénes
“Pierson” avec moteur et toutes machines, accessoires.
etc. Capital-actions, $100,000, 3 Montréal.

“Biens-Fonds Saint-Léonard, Limitée,” pour faire
le commerce d’immeubles ou de biens immobiliers, etc.
Capital-actions, $100,000, 3 Montréal.

—
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La Province de Québec

¥

La plus ancienne province de la confédération ca-
na dienne est a la vérité la porte d’entrée du Dominion.
Elle s’étend sur les deux rives du majestueux 3aint-
lLaurent, sur une distance de prés de mille milles, de-
puis Blanc Sablon a I'entrée du détroit de Belle Isle, a
I'est, jusqu'au lac Témiscamingue a l'ouest. Son ter-
ritoire est borné au nord par la Baie d’'Hudson, et au
sud par la frontiére américaine. La province de Qué-
bec est la premiére du Canada comme ancienneté, elle
fut aussi la premiére colonisée; mais elle est la se-
conde au point de vue de la superficie et de la popula-
tion. Seule la Colombie Britannique est plus étendue
que la province de Québec dont la population n’est
dépassée que par celle de la province d’Ontario.

Baignée par les eaux de I'Atlantique et traversée
entierement par le fleuve Saint-Laurent, la province
de Québec posséde tous les avantages d’un pays a la
fois maritime et d’intérieur. Non seulement elle ren-
ferme les plus grandes villes et la métropole commer-
ciale du Canada, mais ses grandes riviéres et ses ports
magnifiques, sont en quelque sorte comme les porti-
ques de cette immense partie du Dominion qui s’étend
d’au-dela les provinces maritimes dans l'extréme est,
et @ 'ouest jusqu'aux Montagnes Rocheuses et I'océan
Pacifique. C’est elle qui, par conséquent, fournit la
plus grande partie du commerce intérieur et extérieur
du Canada, et la multiplicité de ses ressources variées

la placent au premier rang dans la confédération ca-
nadienne. ‘

Richesse naturelle.

I.e sol de la province de Québeg est d'une tres
grande fertilité et s'adapte a tous les genres de cul-
ture; ses foréts presque inépuisables de bois a pulpe
ct de commerce constituent une richesse. Ses res-
sources miniéres relativement peu développées; ses
abondantes riviéres, ses lacs et ses pouvoirs hydrauli-
ques; ses pécheries marines et riviéres qui comptent
parmi les meilleures du monde; ses attractions spor-
tives sans égales; la salubrité de son climat; la diver-
sité et le pittoresque de ses paysages; la vaste étendue
de ses terres inoccupées et bien faites pour attirer des
millions de colons industrieux, tout cela et ses mines
inépuisables de richesses naturelles lui ouvrent un
horizon de progrés et de grandeur.

Si l'on ajoute a ces avantages la proximité des
marchés anglais et américain; son systéme de gouver-
nement autonome, d’éducation et de lois qui assurent
la protection de la vie et de la propriété, on peu dire
que la province de Québec est une véritable Terre
Promise, se prétant admirablement au placement de
capitaux, aux entreprises commerciales et industriel-
les, en méme temps qu'elle ouvre un champ tres vaste
a I'énergie des immigrants, lesquels pourraient aller
beaucoup plus loin et faire beaucoup moins bien.

I.a proximité de Québec par rapport & I'Europe,
n'est pas la moindre de ses recommandations. Notre
province est plus rapprochée de I'Angleterre, de
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I'Ecosse et de I'lrlande que toutes les autres colonies
de I'Empire Britannique et ses communications avec
la mére-patrie sont plus fréquentes et plus directes.

I.e climat de la province de Québec est le plus sa-
lubre qui soit connu, et les médecins de toutes les par-
ties de 'Amérique envoient leurs patients tuberculeux
au sanatorium de Ste-Agathe, dans les montagnes au
nord de Montréal, ou a celui de Lac Edouard, a 100
milles au nord de la wlle de Québec.

Durant les quatre mois les plus froids de I'année,
la moyenne de la température est de 15 degrés Faren-
heit en décembre, 10 en janvier, de 10 a 15 en février,
et de 20 a4 25 en mars. Il arrive quelques fois que le
mercure descende a 20 ou 30 degrés au-dessous de
zéro; mais 'atmosphere est tellement sec qu’on en est
a peine incommode.

I.'"¢paisse couche de neige sert a protéger 'herbe
ct les grains semés I'automne, contre les gelées, et tout
comme en Angleterre, les tulippes et les safrans restés
en terre durant tout 'hiver, montrent hardiment leurs
pousses vertes aussitot que le printemps a fait dispa-
raitre la neige.

La rapidité de la végétation est tout bonnement
merveilleuse. es pois et les féeves muarissent dans les
six semaines de la semence des graines. Au mois de
mai, le thermometre marque souvent 70 degrés et da-
vantage. .\ Qucbee, au commencement du mois de
juin 1911, le mercure s'est maintenu a 8o durant plu-
sieurs jours, et cette température s'¢tablissait en per-
mancence pour tout le mois d'aont.

Dans les grands centres agricoles de la province,
non sculement dans les Cantons de 'Est, qui touchent
aux Etats-Unis au sud du St-Laurent, et qui sont sur-
nommes “les jardins de la province”, mais aussi dans
les nouveaux cantons du nord, défrichés tout récem-
ment, le sol est d'une richesse extraordinaire.

L’Agriculture.

les grains de toutes sortes donnent d’excellents
rendements. L'avoine, le foin et les patates fovrnis-
sent d'abondantes récoltes.

Il n'est peut-étre pas surprenant que les merveil-
leux progrés du Nord-Ouest canadien depuis une ving-
taine dannées, aient laissé dans 'ombre les récents dé-
veloppements des ressources naturelles dans les pro:
vinces de I'Est, et relégué au second plan — dans unc
certaine mesure — les magnifiques possibilités de la
plus ancienne partie de la Puissance. 1.a province de
Québec est peut-étre celle qui a le plus souffert de cet
état de choses.  Toutefois, depuis quelques années.
depuis dix ans surtout, elle a fait des efforts soutenus
pour reprendre sa place. Son développement agricole
minier, laitier et manufacturier a dépassé toutes les
prévisions, et, lorsque seront publiés les chiffres du
recensement agricole, commercial et industriel, il v

aura-des surprises trés agréables. Il est admis que le

rendement total de l'industrie laitiere de Québec re-
présente trente millions de dollars. Ses différentes va-
riétés de beurre ont obtenu les premiers prix dans les
concours internationaux, et, sur le marché de Mont-
réal, son fromage commande les prix les pllus élevés
aux exportateurs en Europe. Les melons cultivés en
plein air dans le district de Montréal se vendent a des
prix variant de deux a cinq dollars dans les restaurants
de New-York, et les prommes de la province de Qué-
bec trouvent prenant aux plus hauts prix, soit en An-
gleterre, soit aux Etats-Unis. '

l.es jardins maraichers fleurissent pres des villes,
surtout dans les environs de Montréal et de Québec.
Dans ces districts, comme dans celui des Cantons de
I'Est, on compte de nombreux vergers ou de grandes
quantités de pommes, de poires, de cerises et autres
fruits sont produites chaque année. Le district de
Québec est celui ot I'on trouve le plus grand nombre
de riches vergers. On y cultive aussi avec succes la
betterave et le navet de Suede, dont la demande aug-
mente de jour en jour sur les grands marchés de
Montréal et de Québec.

Dans plusieurs comtés de la province, on a fait un
succes de la culture du tabac; les principaux comtés
producteurs sont Montcalm et Joliette.

La Colonisation.

LCe I'énorme étendue de terre propre a l'agricul-
ture, dans la province de Québec, plus de six millions
et quart d'acres sont déja arpentés et subdivisés en
lots de ferme ouverts a la colonisation. Les terres
sont pour ainsi dire données aux colons de bonne foi,
car ils peuvent les obtenir a des prix variant de 20
cents a 60 cents 'acre, et en lots de 100 acres chacun.
De sorte que le plus pauvre des colons peut toujours
espérer devenir propriétaire d'un ou plusieurs lots. Un
cinquiéme seulement du prix d’achat est payable au
comptant; la balance est payable en quatre versements
annuels. Il y a bien aussi quelques conditions a rem-
plir. mais elles sont des plus faciles. Il faut que lle
colon construise dans les 18 mois une maison d'habi-
tation mesurant au moins 20 pieds par 16 pieds, et
l'occupe jusqu'a ce que les lettres-patentes soient
émises, cinq ans aprés I'achat, auquel temps le colon
devra avoir défriché et mis en culture 15 acres de ter-
rain, et érigé une petite grange et une étable. Avant
I'émission des lettres-patentes, le colon n’a pas le droit

de vendre d'autre bois que celui abattu en défrichant..

Beaucoup de colons ayant pris des terres selon cette
méthode, sont aujourd’hui parmi les fermiers les plus
a l'aise de la province. Des fermes en partie ou en-
tierement libérées, avec ou sans bétail, avec ou sans
hatiments, peuvent étre acquises par de nouveaux co-
lons, les vendeurs ayant en vue de s'établir dans d’au-
tres districts. Dans deux provinces seulement du Do-
minion, on trouve des fermes plus avantageuses que
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celles de la province de Québec. L'annuaire du Ca-
nada dit toutefois que, si la moyenne des terres agrai-
res du Canada est évaluée a $38.50 'acre, celles de la
province de Québec sont cotées a $42.50.

Les Cantons de I’Est.

Le sol, dans les Cantons de I'Est, est générale-
ment fertile et facile a dégager. Les céréales et les
legumes donnent de forts rendements. Grace aussi
aux accidents de terrain, et aux nombreux cours d'eau
formes par les lacs, les riviéres et les ruisseaux, les
Cantons de I'Est possc¢dent non seulement d’excellents
moyens d'irrigation pour les fermes, mais aussi, et en
plusieurs en droits, de puissants pouvoirs hydrauli-
ques. Plusieurs de ces derniers sont déja utilisés pour
des scieries et autres établissements industriels.

Les Cantons possedent encore de superbes patu-
rages. De fait, on y pratique I'élevage et exploite 1'in-
dustrie laitiere sur une grande échelle, deux occupa-
tions qui ont amené l'aisance, et quelquefois la ri-
chesse des intéressés. .

Le bétail se vend depuis.$20 jusqu'a $50 par téte;
les chevaux, depuis $100 jusqu'a $150; les moutons,
depuis $4 jusqu'a $6. Les prix des instruments ara-
toires varient comme suit: charrues, de $13 a $10;
moissonneuses-lieuses, de $110 a $140; faucheuses, de
$00 a $80; rateaux a chevaux, de $25 a $30; charrettes,
de $20 a $60.

Le gouvernement fait de grands efforts pour pro-
mouvoir les intéréts de I'agriculture. Cheque comté a
sa société d'agriculture qui regoit une allocation an-
nuelle de $600 a $700. La contribution annuelle de
chaque membre est fixée a $1.00 seulement. Le gou-
vernement paye encore des conférenciers agricoles;
achéte des animaux de race pour I'élevage et des
graines de semence; tient des expositions, des con-
cours de labour, etc.

L'industrie laitiére est devenue I'une des princi-
pales occupations des fermiers de la province de Qué-
bec; elle est tellement rémunératrice, que bon nombre
d'agriculteurs ne cultivent plus que juste ce qu'il faut
pour leurs propres besoins, et leurs champs ne sont
plus que des paturages.

Industries.

Depuis 1901, il a été impossible d’obtenir une
¢valuation compléte des industries établies dans les
diverses provinces du Dominion, mais celle que con-
tient le recensement de 1911 démontrera a I'évidence
que, si la province de Québec n’est pas la premiére de
la confédération au point de vue industriel, elle suit de
pres la province d’Ontario.

Le recensement de 1901 donnait aux industries de
Québec une valeur de $158,287,994, mais, au cours de

ta—derniére décade, leur progression a été phéno-
ménale.

Il serait presque impossible de trouver une popu-
lation plus heureuse et plus prospére que celle de la
province de Québec.

L’histoire de sa formidable puissance est vieille
de quinze ans a peine, mais elle a déja opéré une véri-
table révolution dans le monde industriel. Disposant
des forces incommensurables que le génie de 'homme
est parvenu a diriger a son gré, la “houille blanche”,
puisque c¢’est ainsi que l'on désigne le pouvoir hydrau-
lique, est destinée a détroner et remplacer le charbon
noir caché dans les entrailles de la terre. Sur son con-
current, il a un avantage trés marqué: celui d'étre
beaucoup plus économique. Sa supériorité s'est sur-
tout affirmée lorsqu'il a été démontré que I'énergie
pro duite par la force hydraulique, pouvait se trans-
porter a d'immenses distances sans éprouver aucune
perte appréciable. De ce moment, son triomphe fut
assure, et les résultats ont, depuis, démontré que les
petites, comme les grandes industries, ne sauraient
plus s’en dispenser.

Il est vrai que I'Europe a ¢té la premiere a recon-
naitre l'utilité de ces sources d’énergie si longtemps
négligées; mais I'Amérique, et le Canada en particu-
lier, plus abondamment favorisé sous ce rapport que
le vieux monde, n’a pas été lent a emboiter le pas et a
expérimenter la nouvelle découverte.

Au Canada, ou l'on trouve les plus belles foréts
du monde, et plus particulierement 'admirable région
d’épinettes, la limite forestiére n’est déterminéc que
par la frontiere géographique du pays lui-méme. Pour
sa part, la province de Québec possede plus de deux
cent millions d’acres de concessions forestieres, dont
la plus grande superficie est bois¢e d’épinette noire,
que l'on considére conme le meilleur bois pour la fa-
brication de la pulpe et du papier en général. Main-
tenant, pour liquider toute cette immense richesse;
pour convertir ce bois en pulpe et en papier; pour
éclairer nos villes et nos districts ruraux; en un mot,
pour produire rapidement et a bon marché, nous
avions besoin d'un agent d’'une puissance énorme, et
cet agent, nous l'avons trouvé et nous l'utilisons.

L.es premicres tentatives n'ont pas manqué de ren-
contrer bien des obstacles. Mais la science aidant, les
efiorts répétés et soutenus ont fini par tout aplanir et
les difficultés ont été surmontées. I.a nature, qui
avait semé, avec tant de prodigalité sur notre sol, ces
forces inespérées, s’est vue puissamment secondée, et
de partout dans le pays ont surgi ces immenses psines
maintenant mues par des filets d’eau s’échappant du
sommet des montagnes, ou découlant de puissants
rapides.

Vu l'inmensité du pays, dont certaines parties
n'ont pas encore été suffisamment explorées, il n'a pas
été possible, jusqu’ici, de déterminer exactement la
valeur ou la capacité des forces réunies de tous les
pouvoirs hydrauliques du Canada. Nous avons néan-
moins des données suffisantes pour nous permettre
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d'affirmer sans crainte qu'aucun autre pays au monde
ne possede un corps aussi imposant de forces actives.
On n'a qu'a consulter la carte géographique pour s'en
rendre compte.

Si, aux Etats-Unis, les grands fleuves comme le
Mississipi, le Missouri et I'Ohio ne possédent pas de
puissance hydrauliques, parce qu'ils coulent sur des
lits presque uniformes, au Canada c’est tout le con-
traire qui existe.

I.c St-Laurent et ses tributaires, de méme que la
plupart des autres riviéres courant de 'est a 'ouest,
sont brisés par des rapides et d'imposantes cataractes.
Depuis e détroit de Belle-Isle jusqu'a Montréal, et de
li, en remontant le St-Laurent, les tributaires de ce
dernier et ceux de I'Ottawa passant dans la région des
Meonts Laurentides, sont élevés de 1,000 a 1,800 pieds
au-dessus du niveau de la mer, et, dans de nombreux
cas, ces rivicres ont leur chute principale tout prés de
leur embouchure.

On estime que, dans son ensemble, le St-Laurent
renferme une puissance pouvant développer 10,000,000
de chevaux.

Il 'y a quelques années, le Board of Trade d'Ot-
tawa avait organisé une exploration dans le but de
faire déterminer la puissance des forces hydrauliques
de Ta riviere Ottawa et de ses tributaires. Ies explo-
rateurs affirmérent que, dans un rayon de 50 milles,
I'Outaouais et ses tributaires pouvaient développer
une force égale a prés de 900,000 chevaux.

Les remarquables ressources forestiéres de la pro-
vince de Québec.

Une étroite bande de terre s’étendant du bas St-
lLaurent jusqu'au Tac Témiskaming et d'une largeur
moyenne de moins de cing milles représente approxi-
mativement la partie habitée de la province de Québec
au nord de la riviére St-Taurent sur cette méme bande,
la plus grande longueur, de beaucoup est d’'une lar-
geur de moins d'un mille et a des certaines de milles
en dessous de Québec les seuls vestiges d’habitation
sont quelques petits groupes isolés de baraques. Mais
pendant des vingtaines de milles les foréts commen-
cent juste au bord de 'eau. T.a plus grande partie de
I'é¢tendue peuplée est située de Québec a Ottawa:
dans la seule ville de Montréal, il y a le quart de la
population de toute la province, On peut de plus re-
marquer que méme dans la plus vieille région

| agricole,
entre Québee et Montréal, |

a bande cultivée n’est au
plus que d'une largeur d’environ quarante milles.

Au nord et au-dela de cette bande mince, s'éten-
dent sur des centaines de milles vers la B
FUngava les plus grandes foréts de sapin
De fait, on a déja déclaré
foréts ét

aie James et
s du monde.
« avec autorité, que si ses
aient bien entretenues et protégées, la

. : pro-
vince de Québec est capable de fournir par an cinq
millions de tonnes de papier; ce qui représente plus

que la moitié de la demande du monde entier. On

peut ressentir une vive satisfaction du fait que le dé-
frichement se poursuit depuis plus de cent ans le long
de I'Ottawa, du St-Maurice et du Saguenay, on n’a pas
encore remarqué le manque de bois dans aucune de ces
régions, bien que depuis quatre ou cinq ans l'alarme
ait été jetée d'une maniére si persistante que le citoyen
est devenu en général d’'un pessimisme terrible en ce
qui concerne ses vues au sujet des foréts de ce pays.
Naturellement, un tel effet est trés salutaire, car I’agi-
tation produite a eu pour effet d’empécher bien des
imcendies désastreux.

Bien que des étendues considérables de foréts de
la province de Québec aient été dévastées par le feu
de temps a autre, les procédés de replantation natu-
relle des arbres ont maintenu a une proportion relati-
vement basse I'étendue dévastée. En plus des éten-
dues ravagées par le feu, il y a naturellement des ma-
récages et des tourbiéres, mais il n’y a pas lieu de s'a-
larmer quand on publie des déclarations suivant les-
quelles un tiers du nord de Québec et d’Ontario n’est
pas boisé ni productif. Des conditions de ce genre ont
toujours existé dans les foréts les mieux connues du
sud de ces deux provinces et personne ne s’est indi-
ment alarmé, car la croissance sur les bonnes étendues
contrebalance suffisamment le tiers appelé improduc-
tif. Meéme en admettant qu'un tiers des foréts du nord
n'est pas boisé, I'énorme étendue des parties bien boi-
sées remplirait d’étonnement n’importe quel marchand
de bois.  Mais I'expert en foréts qui n’a pas le temps
ou I'énergie de quitter son canot ou sa voiture pour
s'enfoncer, loin des riviéres et chemins de fer, dans les
foréts, n'a absolument pas le droit de formuler une
opinion sur les foréts de la province de Québec, car
les parties avoisinant les voies ferrées ont eu plus ou
moins & souffrir de la négligence et du feu et les ex-
perts en foréts devraient savoir que le bon bois ne
pousse jamais prés des bords d’une riviére, sauf dans
les localités bhien abritées. )

Iy a des centaines de milles carrés de la “zéne
d’argile”, maintenant bien connue du nord de Québec
et d'Ontario. Cette zone comprend certaines des par-
ties les plus boisées de toute la province, qui peut étre
considérée comme plus convenable pour I'élevage du
bétail que n'importe quelle autre partie du Canada, car
sur un arpent dans cette région il poussera plus de
fourrage que sur n'importe quels deux arpents dans
I'Ouest canadien. : .

Dans Québec, la “zéne d’argile” est pénétrée par
le G. T. P. et s'étend a plusieurs milles de chaque coté
de la voie: elle s’étend depuis la frontiére de I'ouest
jusqu'a Bell River, soit sur une distance de 140 milles.
Il'y a fort a faire pour défricher la terre pour la cul-
ture, mais dés qu'un bon marché aura été créé pour le
bois de charpente et le bois de pulpe, on peut s’atten-
dre a un énorme influx de colons et de grandes éten-
dues vont étre cultivées. En plus de la zone d’argile.
qui va du Labrador & I’Abitibi et de la Riviére Princi-
pale de I'Est au Saint-Laurent, on traverse pendant
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des mois en canot et en voiture dans toutes les direc-
tions des foréts vierges, des lacs, des rivieres et de
puissantes chutes d'eau. Nombre de ces lacs et ri-
vieres sont navigables et fournissent des voies de com-
munication naturelles pour le développement écono-
mique. Ce qu'on peut considérer aujourd’hui comme
des foréts de sapins riches et permanentes s'étend dans
la Réserve Forectiére d’Ottawa, prés du St-Maurice et
du Saguenay et par ticulierement dans la région du
I’éribonca Supérieur, de la Réserve du Saguenay. De
ces vastes régions une petite partie seulement des fo-
1ets du Saguenay peut étre livrée a l'agriculture, les
aut es coat absolument impropres a l'agriculture, bien
cu'iicales pour arboriculture. 11 faut remarquer ce-
rendant que les forets de la zone septentrionale d’ar-
«le sont tout aussi épaisses que les réserves fores-
t'eres qui se trouvent sur les versants du St-Taurent.
Mais puisque la terre est si propre a la culture, on ne
peut pas considérer les foréts comme permanentes.

A deux cent cinquante milles au nord de la zone
de T'argile se trouve I’East Maine River, qui prend sa
source dans le sud de I'Ungava et va se jeter a I'ouest
dans la Baie James.

Au nord de I'East Main River il n'y a pas de bois
de charpente de valeur. Ce qu'il y a de mieux dans
cette région ce sont des sapins rabougris dans les val-
lées. Mais au sud, dans la région Mistassini, les coni-
feres continuent a étre assez hauts et d'une certaine
valeur jusque dans les environs des lacs Mettagami,
Waswanipi et de la riviere Chibougamoo; dans ces
régions le sapin, jusqu’a cent cinquante milles au nord
du Grand Tronc Pacifique, atteint, ainsi que le balsa-
mier, une bonne taille et cela méme jusqu'a une dis-
tance de quarante milles du G. T. P.

Toute cette région boisée du nord de Québec est
tres bien arrosée et les travaux de déboisement pour
la partie qui se trouve au sud du chemin de fer sont
simples, mais au nord, le fait que les cours d’eau se
déversent vers la baie James et s’éloignent de la voie
ferrée, empéche d’exploiter d’une maniére profitable
cette partie du pays tant qu'il n’y aura pas d’embran-
chements, vers le nord, descendant les vallées des
grandes riviéres, telles que le Nottaway et le Harri-
cana vers la baie James.

Dans toute la région au nord de la région élevée
qui sépare le versant de la Baie James de celui du St-
ILaurent, il n’y a pratiquement pas de pin blanc, mais
juste au sud de la région élevée du Haut Ottawa, avec
des milliers de milles carrés de forét vierge, il y a
d’énormes quantités de pin blanc et de pin rouge de
premiére qualité qu'on pourra exploiter quand les
voies ferrées seront installées; les ressources en bois
de pulpe et en force hydraulique de cette méme région
sont énormes. Méme dans la vallée inférieure de I'Ot-
tawa, le long des riviéres telles que la Noire, la Cou-
]m}ge. la Gatineau et la Liévre, on a 4 peine diminué,
aprés cinquante ans de travaux de déboisement, aux
ressources de la région en fait de bois de pulpe. On

peut en dire autant de la région du St-Maurice, mais
a la source de cette riviére il y a une large étendue
briulée qui, bien que se couvrant rapidement de sapins,
ne produira pas suffisamment d'ici au moins soixante
années.

L.e long des rivicres de moindre importance sc
jetant dans le St-laurent, entre le St-Maurice et I'Ot-
tawa, il v a des limites & bois a quatre heures de
voyage de la ville de Montréal qui, en raison de leur
proximité de la métropole, sont certainement, comme
richesse, les plus ¢tonnantes. 11 y a maintenant de
vastes régions trés boisées, avee du pin blanc de
deuxié¢me croissance, excellent, mesurant jusqu’a 15
pieds de diamétre a une hauteur de 60 pieds, et du
sapin de premicre qualité mesurant de 10 a 12 pouces
en haute. Le rapport est en général de 40 de ces sa-
pins par arpent. A l'est du St-Maurice, ay sud de la
région élevée, séparant le St-laurent de la Baie James
et s'étendant jusque vers la riviére Manicouagan, qui
se jette dans le St-laurent, il y a une étendue, y com-
pris les foréts du Saguenay, de plus de 75,000 milles
carrés dans laquelle les pertes provenant d’une région
brilée ou autrement improductive sont miftima. Méme
a la source de la Péribonca, de la Bersimis et de la
Manicongan, a 250 milles du lac St-Jean, la quantité
et la qualit¢ du sapin est insurpassée dans n'importe
quelle région de la province de Québec. Comme il n’y
a jamais cu de coup de hache donné dans la majeure
partie de ces 75,000 milles carrés, on peut se former
une idée de la richesse forestiere de cette région. Dans
certaines parties de ces foréts le rapport est de 40
cordes de bois de pulpe par arpent.

A partir e la rivicre Manicouagan jusqu’a la cote
du Labrador, a l'est, les conditions se modifient ce-
pendant. On ne trouve plus le sapin que dans les
vallées des riviéres; ce sapin est de la méme grosseur
et de la méme qualité que dans l'ouest de la province.
Un coup d'oeil sur la carte montrera cependant que le
long de la rive nord du St-Laurent, sur une distance
de 50 a 75 milles, la multiplicité des riviéres forme des
vallées et constitue des conditions favorables pour une
grande production de sapin et de balsamier. La quan-
tité de bois de pulpe le long de ces riviéres est énorme.
De fait, le long de presque toutes les riviéres au nord
jusqu'a la riviére ITamilton, il y a dans les vallées
étroites du bois de sapin d’'une longueur de 60 a 70
pieds et de 10 pouces de diamétre au haut. Mais ces
conditions n’existent que jusqu’a une distance de deux
ou trois milles a partir des bords de la riviére et sou-
vent moitié moins, car les vallées sont trés encaissées.
C’est pourquoi en parlant des limites a bois du La-
brador, quoiqu’il s'agisse d’étendues de centaines de
milles carrés, il faut bien se souvenir du fait que la
surface boisée est trés restreinte. De plus, le fait que
nombre de ces riviéres du Labrador et de la Cote Nord
se jettent précipitamment dans le golfe du St-Laurent,
empéche qu'on exploite les foréts avoisinantes de ces



40 LE PRIX COURANT, VENDREDI, 24 OCTOBRE 1g13.

VOL. XLVI—No 43.

rivieres avec profit, car on ne peut retirer les billots
de bois i 'enbouchure des dites rivieres.

La colonisation de I'Ile d’Anticosti.

On a annonced, 1l y a quelques temps, la mort de
M. ienri Menier, le grand industriel frangais.

A ce propos, rappelons a nos lecteurs cette belle
histoire qui leur fut contée jadis, qui enchanta les ima-
ginations, et qui fut une tentative a la fois singuliére-
ment hardie et curicusement pratique
I'a prouvé — de M. Henri Menier.

Donc, il y aura bientot vingt ans, M. Henri Me-
nier acheta une ile: ¢’¢tait Anticosti, dans I'estuaire du
Saint-Laurent, a la porte de ce Canada, jadis terre
frangaise, et qui garde si religicusement le souvenir
frangais. \vec ses cinq cent trente milles carrés, Anti-
costi ¢tait plus grande qu'un département de France.
Mais si clle était inexplorée presque depuis que Jac-
ques Cartier I'avait découverte au seizieme siécle, et
quasi déserte, puisque quelques pécheurs misérables
Phabitaient seuls, clle ¢tait hoisée, riche, baignée d'un
climat favorable. Bientot le cargo boat “Savoy” par-
tait du Havre, emportant dans ses flancs tous les ba-
gages de Robinsons modernes: fusils, charrues, outils,

I'expérience

boites de conserves, provisions en sacs, palissares,

poutres, mobilier, embarcations, et jusqu’a un chemin
de fer a voie étroite,

l.e pavillon de M. Henri Menier flotta sur Anti-
costi. Et depuis, jour par jour, son plan admirable de
colonisation a ¢té appliqué, la colonie a grandi, et la-

bas, prés des brumes, une petite terre, francaise de
coeur ct d'intelligence, connait la richesse. Soumise
au code civil canadien, on peut dire qu'Anticosti ne
connaissait que la bienveillante dictature de M. Henri
Menier et les lois qu'il lui avait données. C'était une
terre libre, mais fermée a toute invasion. On n'abor-
dait point sans une autorisation spéciale. Et tout ha-
bitant s'engageait a ne point boire d'alcool, a ne point
chasser.

Peu a peu, au milieu de la forét s’éleva un petit
village. D’année en année, on batit une église, des
hopitaux, des écoles, des usines. On défrichait, on
construisait des routes. Un port était organisé que le
“Savoy” reliait a la terre.

Et aujourd’hui, a I'heure ot son fondateur dispa-
rait, Anticosti est en pleine prospérité. La forét est
pénétrée par un chemin de fer: vingt-cing kilométres
de voies ferrées sont construits. Les arbres abattus
sont achetés par les Etats-Unis, mais déja des usines
fonctionnent sur place pour transformer le bois en
pulpe a papier, et le papier sur lequel ces lignes sont
imprimées vient peut-étre d’Anticosti.

Cette exploitation des foréts n’est elle-méme
quiune des ressources de la colonie; il faut ajouter
agriculture, I'élevage, la péche. Et par exemple,
M. H. Menier a installé une homarderie modéle, qui
peche et met en boites 500,000 homards par an. Et
I'admirable organisation de I'ile d’Anticosti assure a

sa colonie l'avenir de prospérité que son fondateur
révait pour elle.

— LE CANADA =

Tous ceux qui ont visité 'exposition de Gand ont
¢té frappés du succés obtenu par le Canada, dont le
pavillon attire tout spécialement la foule. Cette af-
fluence s'explique et elle est parfaitement justifiée, car
tout est réussi dans I'enceinte réservée au Dominion
pour flatter les yeux et exciter I'intérét. Jamais on n’a

vu autant de fruits d'or et de pourpre réunis et pré-

sentés avec plus d'art. l.es pommes du Canada rap-
pellent celles des Hespérides et pourraient les rempla-
cer. Elles forment des montagnes aux couleurs chau-
des et varices.  (est réellement une féerie pour les
yeux.

En face des fruits, s'étale la faune si riche de
'Amérique septentrionale, avec les plus belles four-
rures. La encore, l'art est associé a |

a nature pour
mettre en valeur les produits du pays.

Comme ensei-
gnement on ne peut faire mieux et c'est 1a une v

table lecon de choses pour les P
vieux monde.

éri-
ays surpeuplés du
Le gout francais n’a pas abandonné

cette terre méconnue et délaissée par ceux qui I'avaient
conquise. Si l'on y joint le sens pratique des anglo-
saxons, qui la possédent depuis plus d’un siécle, on
aura une idée treés exacte de ce magnifique territoire
ot ne manquent que les habitants, car les arpents de
neige peuvent en recevoir par millions encore.

Il ne sera certainement pas inutile de placer a coté
de cet exposé quelques considérations économiques
dont I'Europe peut faire son profit.

Le Canada, en effet, couvre un espace immense au
nord des Etats-Unis dont il a I'étendue. Sa superficie
est de 9,324,106 kilométres carrés, a peu prés celle de
'Europe. D'un océan a l'autre la distance est de
6,000 kilométres,

Néanmoins, le Canada est trés peu peuplé. Il n’a
pas un habitant par kilométre carré, puisque sa popu-
lation totale est & peine supérieure a 7 millions d’ha-
bitants.

Depuis quelques années, 'augmentation est con-
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sidérable : mais, pendant tout le dix-neuviéme siecle.
le Canada a été presque complétement négligé. Son
turbulent et actif voisin lui a certainement fait grand
tort, en absorbant par millions le flot des émigrants
envoyés par I'Europe. Maintenant le courant est,
sinon détourné, tout au moins divisé.

Une partie des colons est venue du vieux monde.
mais il faut bien reconnaitre que ce renfort est encore
trés faible. La masse va dans l'autre hémisphére et
peuple I'’Argentine aprés le Brésil. Nous ne devons
pas nous en étonner, car le Canada a une réputation
des plus médiocres. Pour le vulgaire c’est toujours la
neige qu'on y voit le plus, quoique la partie sud du
Canada soit sous la méme latitude que le nord de 1'Es-
pagne et de I'talie, au-dessous de la France. Au nord,
c'est la hauteur de la Norwege ; mais la cote ouest est
réchauffée par les courants du Pacifique, et Vancouver
est fertile en primeurs. On compare son climat, pour
la (](')uccur, a celui des Iles Britanniques.

’agriculture est la grande industrie du pays ct
elle n’en est qu'a ses débuts, car les surfaces incultes
et cependant fertiles sont immenses. Pour les mettre
en valeur, il faut des bras et des moyens de transport.
Or, depuis dix ans, la population a augmenté de plus
de 25 pour cent et la ligne du Canadian Pacifique, qui
traverse tout le pays, de I'Ouest a I'Est. a un réseau
total de 25,000 kil. La Compagnie qui 'exploite pos-
sede 75 vapeurs, 1,637 locomotives, 2,007 wagons de
voyageurs et 52,602 wagons de marchandises.

En une année, il a passé sur ce merveilleux réseau
12 millions de voyageurs, 111,169,000 boisseaux de
grains, 8,469,000 livres de farine, et 5,759,000 tonnes
de produits manufacturés. Les importations et expor-
tations représentent une somme totale de 3 milliards
2. Ce mouvement d'affaires a été favorisé par trente
banques dont I'actif a triplé depuis dix ans. ['épargne
privée s'éléve a 306 millions, soit & 757 fr. 50 par habi-
tant. Clest le chiffre le plus haut que l'on constate
dans le monde. Et cependant le Canada ne manque
pas d’initiative ni méme d’audace. I.'industrie v est
trés active.

La fabrication des machines agricoles, des chaus-
sures, du beurre, du fromage, du matériel des chemins
de fer, etc.. s’y développe sans cesse. Mais l'agricul-
ture grandit plus encore et, depuis dix années, elle a

marché a pas de géant. Les chiffres suivants en
font foi.

Voici les principales des productions agricoles au
Canada:

1901 1911
Froment. 20,005,920 hect. 60,027,840
Orge. 8,000,640 19,043,280
Avoine. .. 54538920 127,247,960
Foin. 7,853,000 tonnes 11,877,000
Pommes de terre .. ., 19,030,680 hect. 33.571,320

La plus-value est considérable et dépasse certai-
nement celle des autres nations du monde. Elle est
d’environ 150 pour cent,

L'¢levage progresse aussi.
été de: ’

En dix auns, le gain a

035,700 chevaux.
1,538,403 bovins.
88,000 moutons.

40,000 porcs.

LLa population du Canada, pendant cette méme pé-
rinde, s'est accrue de deux millions d’habitants, et la
production agricole ira grandissant plus vite encore,
car les terrains a céréales ne manquent pas et on peut
leur Cemander cent fois ce qu'ils donnent actuelle-
ment.  Or, demain, 'Amérique du Nord aura besoin
de bl¢ et 'Europe absorbera tout ce que le nouveau
monde pourra produire, car elle ne se suffit plus depuis
longtemps.  La culture canadienne a donc un grand
avenir et, si la main-d'ocuvre ne lui fait pas défaut, elle

atteindra des taux de production magnifiques.

l.es richesse minieres sont déja considérables. e
Canada posséde les plus riches gisements du monde en
nickel, en amiante, en coridons. lLes champs d’or du
Yukon ont produit, depuis dix ans, 600,000,000 de
francs d’or. Les mines de Cobalt ont donné 75 mil-
lions, 60 pour cent de plus que les mines des Etats-
Unis.

les foréts contiennent des réserves immenses et
inconnues, que 'on estime a 2 millions 14 de kilome-
tres, mais qui ne comprennent pas les vastes foréts du
Nord encore inexplorées.

Enfin le Canada posscde une ressource inépuisable
dans la péche. Ses établissements sont les plus vastes
du globe et s'étendent sur 20,448 kilométres de cotes.
sans comprendre les rivicres et les lacs qui sont en
grand nombre.
sont: le saumon, le homard, la morue, le hareng, le
maquereau, la truite, etc. En 1909, la production re-
présentait une somme de 156 millions 5. Elle a aug-
menté encore. Tous les ans le frai distribué dépasse
800,000,000 d’alevins et les parcs a homards sont nom-
breux. Les fabriques de conserves fabriquent et ex-
pédient 10 millions de boites annuellement.

Cette statistique pourrait étre enrichie encore, car
les richesses naturelles et industrielles du Canada sont
innombrables et paraissent illimitées. I.e développe-
ment du réseau ferré en assure les progrés, car tous
les jours deux kilometres viennent s’y ajouter. Les
régions traversées par le Canadian Pacific sont les plus
peuplées naturellement, mais I'extension constante du
réseau ouvre a la culture des horizons immenses et
feront du pays le grenier de I'Europe.

11 serait ridicule de prédire & la population du Cz-
nada de brillantes destinées. Les résultats acquis, de-
puis le commencement du siécle, sont les garants de

Les principales espéces de poissons
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I'avenir. Si le vieux monde se lasse de cultiver des
terres épuisées, s'il a trop de bouches a nourrir, les
grandes steppes du Nord de I'Amérique lui fourniront
du blé et de vastes espaces ou lle climat est remarqua-
blement sain et ou la terre se vend dans les meilleures

conditions de prix par lels soins du Dominion. On ne
peut souhaiter que I'Europe envoie ses enfants au Ca-
nada, mais voici une partie du monde ou les ressources
abondent et ou l'hospitalité est assurée aux travail-
leurs. — (Moniteur Industriel.)

LES RECOLTES AU CANADA

Un bulletin publié par le Bureau des Recense-
ments ¢t Statistiques du Ministére du Commerce,
donne une ¢évaluation préliminaire du rendement des
principales récoltes de céréales, ainsi que la qualité
moyenne de ces récoltes, a I'époque de la moisson.

Durant le mois termine le 30 septembre, on a eu,
par tout le Canada, une température idéale pour 'en-
grangement du grain. Dans la plus grande partie
d’Ontario et dans les provinces maritimes, les travaux
de la moisson ¢taient terminés vers le milieu de sep-
tembre, et il n'y avait que dans quelques parties de
Québee et des provinces maritimes, o le printemps
commence plus tagd, que la moisson s’est poursuivie
jusqu'a la fin du mois.

les évaluations données il y a un mois sont un
peu plus ¢levées que celles qui sont publiées actuelle-
ment et qui sont, coit-on, plus ou moins basées sur les
résultats du battage des grains. Les evaluations dé-
finitives, basées sur les résultats du battage, de méme
que calculées sur les superficies exactes des récoltes,
seront publi¢es, comme de coutume, le 15 décembre.

Pour le bl¢ de printemps, les évaluations, a la fin
de septembre donnaient 188,408 0c0 hoisseaux, contre
182,840,000 boisseaux, I'an dernier. Pour le blé d'au-
tomne, I'évaluation était de 19,107,000 hoisseaux, con-
tre 10,390,000 hoisscaux I'année derniére, et 18,481,000
boisseaux donnés par I'évaluation préliminaire de
cette année. On estime donce la production totale du
blé de cette année & 207,573,000 boisseaux, contre 199,-
230,000 boisseaux produits I'année derniére, soit une
augmentation de 8,339,000 boisseaux, ou 414 pour cent.
L.e rendement par acre, pour tout le blé, a été de 2115
boisseaux, contre 20.42 boisseaux, l'année dernieére.
[avoine a donné un rendement total de 391,418,000
~boisseaux, une production moyenne de 40.57 boisseaux
par acre, contre 361,733,000 hoisseaux et une produc-
tion moyenne de 39.25 boisseaux. [orge donne un
rendement total évalué a 44.348.000 boisseaux, et une
moyenne de 31 boisseaux par acre, contre 44,014,000
boisscaux, et une moyenne de 31.10 boisseaux, et 1912.
Pour cette année, la production tot
2,559,0co hoisseaux, celle des pois
boisseaux, celle du

ale du seigle est de
a ¢té de 3,974,000
sarrasin de 7,600,000 boisseaux,
celle du lin, 14,912,000 boisseaux, celle du méteil, de
17,178,000 boisseaux, celle du mais i décortiquer, de
14,086,000 boisseaux, celle des feves, 929,500 boisscaux,
con'ltre un total, pour I'année derniére, de 2,504,000
boisseaux pour le seigle, 3.773,500 boisseaux pour les

pois, 10,193,000 boisseaux pour le sarrasin, de 21,681,
500 boisseaux pour la graine de lin, de 17,952,000 bois-
seaux pour le méteil, de 16,569,800 boisseaux pour le
blé d’'Inde a grains, et de 1,040,800 boisseaux, pour
les feves.

Dans les trois provinces du Nord-Ouest, le rende-
ment total du blé de printemps est évalué a 183,852,000
boisseaux; celui du blé d’automne, a 5,264,000 bois-
seaux; celui de l'avoine a 239,595,000 boisseaux, celui
de T'orge, a 27,904,000 boisseaux, celui du seigle, a
686,000 boisseaux et celui du lin a 14,808,000 bois-
seaux. '

La qualité moyenne de ces récoltes, calculée sur
une base de pour cent, représentant un grain a beaux
épis bien remplis, bien conservés et n’ayant regu au-
cune atteinte appréciable de la gelée, de la rouille du
charbon, etc., est comme suit: blé de printemps, 89.17;
avoine, 90.52; orge, 88.25; seigle, 85.41; pois, 81.71;
feves, 78.48; sarrasin, 73.40; méteil, 90.59; lin, 82.68;
mais a grains, 75.16; sur ces grains le blé, I'avoine,
l'orge et le seigle sont au-dessus de la qualité moyen-
ne, pour les deux années derniéres.

Les récoltes de pommes de terre et des racines
continuent a accuser des chiffres encourageants, com-
me condition moyenne pendant la période de crois-
sance. L'état des pommes de terre est de 83.59, celui
des navets, de 82.62, celui des betteraves fourragéres,
de 83.64 et celui des betteraves a sucre, de 82.63.

VOS VITRINES VALENT DE L’ARGENT.
Nous venons de recevoir de la National Cash
Register Company, de Dayton, Ohio, une trés inté-

ressante brochure intitulée “There is Money in Your
Window”.

Franchement, cette brochure contient plus de ren-
seignements précieux sur la maniére de faire les éta-
lages de vitrines, que tout ce que nous avons encore
lu sur ce sujet. )

L.a Compagnie National Cash Register enverra
gratuitement un exemplaire du livre i tous les lecteurs
du “Prix Courant” qui lui en feront la demande.

A tous ceux qui se rendent compte de la valeur
d’'une vitrine bien faite, nous recommandons instam-
ment de se procurer “There is Money in Your Win-
dow”. La brochure ne coute absolument rien, et elle
est remplie de précieuses suggestions. ,
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0 L’EPICIER EST BON ENFANT

COMMENT ON LE TOND ! |

Tous ceux qui vivent ou s’occupent de publicité
vous diront que celle-ci est 'ame du commerce, et ils
n'ont pas tort. Mais il faut s’entendre: 1° sur ce qui
est nécessaire au point de vue du fabricant, du com-
merce et du consommateur; 2° sur ce qui peut consti-
tuer un exces de la part du fabricant et devient alors
nuisible soit aux commergants ou intermédiaires in-
dispensables, soit aux consommateurs.

Quiconque fabrique ou produit doit vendre. Pour
réussir, il faut a la fois bien produire et bien vendre.
Nous n’envisagerons ici que la vente.

Pour vendre, le fabricant doit faire présenter sa
marchandise ou faire connaitre sa marque; pour étre
bon commergant, il faut étre au courant de sa spécia-
lité, c’est-a-dire connaitre les articles que I'on vend, au
point de vue de la qualité et du prix, de fagon i ne pré-
senter au consommateur que des produits de bonne
fabrication, & des conditions normales et laissant au
commerce un bénéfice net aprés paiement des frais
généraux.

De 1a, I'utilité des organes corporatifs indépen-
dants pouvant se spécialiser pour I'examen des inté-
réts professionnels et, notamment, pour faire connaitre
a tous les intéressés, par voie d’annonces ou d’inser-
tions, les avis des producteurs ou fabricants, ainsi que
la situation réelle des marchés qui les concernent.

Cela étant dit, nous alle exposer brievement ce
que nous entendons par publitité nécessaire.

A quoi servirait-il de fabriquer ou de produire
d’excellents articles de consommation, si les commer-
cants qui doivent les acheter pour les revendre en
ignorent I'existence? Il faut donc, au moins, les en
aviser: c’est nécessaire.

Mais, passant par-dessus les commergants qui
peuvent étaler la marchandise, ’échantillonner et le
vendre, faut-il absolument que le fabricant s'adresse
continuellement et directement a tous les consomma-
teurs? Nous montrerons qu'ici la pratique de la pu-
blicité sous toutes ses formes a fait naitre de véritables
exces dont le commergant est ou devient trop souvent
la victime complaisante.

Il convient donc que le fabricant d’'un nouveau
produit ou le propriétaire d’une marque annonce son
entrée dans la vie commerciale; c’est 1a une dépense
qui peut étre considérée comme étant de premier éta-
blissement, du moment ot elle est modérée et ne s'é-
ternise pas en dehors des publications se rapportant a
la spécialité considérée. Si, au contraire, le fabricant
d'un article nouveau ou d'une marque déja bien con-
nue, dans le but de forcer la vente ou d’écraser toute

concurrence de produits de méme qualité, base son
commerce sur une publicité intensive trés cofiteuse,
visant a la fois le commergant intermédiaire et le con-
sommateur, il affecte a cette réclame la plus grande
partic du bénéfice qui devrait normalement revenir au
commerce, et 1l se produit alors, entre le fabricant et
le consommateur, une véritable compression ou ex-
ploitation de l'intermédiaire qui, au mépris de scs in-
téréts, continue la vente de semblable marchandise ou
marque.

Dans ce cas, le conmergant se plaint générale-
ment, mais il ne fait le plus souvent rien d’utile pour
se libérer; et le fabricant, au contraire, sait comment
le commergant se préte avec la plus grande complai-
sance a lui faciliter cette compression, qui cependant
le ruine.

“On ne gagne rien, dit I'épicier, sur telle ou telle
chose,” mais si vous allez regarder son étalage, ne
vous étonnez pas d’y trouver la moitié¢ de la place oc-
cupée par les réclames postiches de ces diverses mar-
ques qu'il vend, en réalijté, a perte. Clest insensé!

LLes grandes maisons se débarrassent le plus vite
possible des produits des marques dont il s’agit, en
offrant plus avantageusement aux clients des articles
concurrents d’aussi bonne qualité, mais la masse des
épiciers préte généralement son concours bénévole a
cette exploitation, qu’'elle pourrait cependant suppri-
mer: il suffirait pour cela de s’entendre, pour offrir
d’autres produits existants de méme qualité et laissant
au commerce un hénéfice supérieur de 10 a 15 pour
cent, ce qui représente précisément I'excés de publi-
cité supplémentaire que fait le fabricant, pour le con-
sommateur, grace au bénéfice qu’il supprime au com-
mercant intermédiaire, dans le but d’écraser la con-
currence qui le géne.

Et que répond le plus souvent I'épicier auquel on
fait cette remarque? Tout simplement que les dites
marques sont vendues ailleurs et qu’elles lui sont de-
mandées, avouant ainsi naivement qu’il reste disposé
a acheter et a revendre, méme sans hénéfice net, tout
ce qu’on lui demandera.

Dans ces conditions, 'épicier devient le mouton
que l'on peut tondre, et on le tond trés soigneusement!
* ok ok

Il s'est trouvé et il existe encore un organisme
professionnel qui porte a son programme:

“Réglementation du prix de vente,” ce qui est
fort bien.

“Relévement de certamns prix de vente,” chose que
nous allons examiner.
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Abstraction faite des conditions que peut imposer
la situation du marché pour un produit alimentaire
quelconque, ce dernier point doit, en principe, étre con-
sidéré comme une hérésie commerciale et un défi aux
consommateurs, proposé a un fabricant par un groupe
d’'intermédiaires renongant a remplir convenablement
leur role en utilisant la concurrence nécessaire, tandis
que le fabricant continue imperturbablement le sien,
en insérant dans leur propre organe une }; page d’an-
nonce! Singuliére fagon de faire bonne garde, en at-
sous l'orme et en vendant a perte dans
leurs magasins,

tendant. ..

l.orsque les prix de revente en détail permettaient
aux fabricants de réserver aux commergants un héné-
fice total de 15 a 20 pour cent, il était inadmissible que,
au licu de provoquer des mesures pour obtenir cette
réduction pour le gros, ce groupe aille demander a un
producteur un relevement arbitraire de ses prix de
vente aux consommateurs, c’est-a-dire aux clients.
Aussi, comprenons-nous facilement que le fabricant
intéressé, voyant la question ainsi posée et 'examinant
sous ses différents aspects, en psyvchologue et en com-
mer¢ant expérimenté, leur ait répondu alors diploma-
tiquement que, “vu sa complexité et I'importance
“qu'elle a pour lui, il n'a pu arriver jusqu'ici a une
“solution définitive,” que les demandeurs attendraient
sans doute longtemps sous cette forme, si une circons-
tance ne rendait aujourd’hui inévitable la solution dé-
sirce depuis si longtemps: les extraits de viande en
vrac ayant haussé de 50 pour cent depuis un an, chose
que les demandeurs ignorent probablement et que
nous leurs signalons, on concevrait difficilement que
le gros producteur dont il s’agit s'abstienne, en la cir-
constance, daugmenter ct de réglementer ses prix de
détail, en majorant éventuellement le moins possible
ses prix de gros actuels, ce qui répondrait en méme
temps a la situation du marché et aux voeux du com-
merce en général.  Mais ce n’est pas ainsi que la de-
mande avait été justifiée par le groupe, lequel envisa-
geait exclusivement le bénéfice a réserver au com-
merce par le relevement des prix de revente aux con-
sommateurs, sans égard a I'état du marché. Ceci- re-
venait a proposer au fabricant de frapper le consom-
mateur ou, s'il voulait éviter cette mesure dont il ap-
préciait I'importance, de décréter chez lui une petite
révolution intérieure consistant a réserver dorénavant
aux intermédiaires un bénéfice correspondant aux frais
de ‘p}\hlicité considérables sur lesquels il a basé jus-
qu'ici la vente sous sa marque, tandis que d’autres
ﬁr:.nes offrent réguliérement ce bénéfice aux maisons
qui, remplissant leur réle, savent faire apprécier la
bonne qualité des mémes produits qu'elles sont ainsi
en état de livrer plus avantageusement i leurs clients.

Cet exemple montre :
‘ 1° Que la concurrence est indispensable dans
I'intérét des intermédiaires et du consommateur, sur-

tout pour les produits alimentaires ; 2° que si la publi-

cité en général visait surtout les intermédiaires inté-
ressés a la vente et si ccux-ci exergaient entiérement
leur role, ils ne se verraient pas si souvent privés du
bénéfice normal qui leur est nécessaire, non seulement
pour couvrir leurs frais généraux, mais encore pour
subsister. '
* kX

Aprés cela, consacrons encore quelques lignes a
l'article “LExtrait de viande”, toujours dans P'intérét du
commerce et spécialement de la corporation des épi-
ciers, dont un trop grand nombre, faute de connaitre
cette spécialité, se laissent fournir et présentent a leur
clientéle (qui, au premier usage, ne manque pas de
protester), comme extrait... alimentaire déclaré su-
prieur a tout extrait de viande, des pots ou flacons
contenant en réalité de la levure assaisonnée.

Nous pourrions citer une demi-douzaine de mar-
ques, qui ont disparu forcément les unes apres les au-
tres et qui toutes visaient a substituer des extraits de
levure aux véritables extraits de viande de boeuf ven-
dus par des marques sérieuses comme Liebig, Bovril,
Riche, etc., que 'on peut toujours vendre en confiance,
parce que ces produits succulents — garantis purs a
'analyse — ne différent entre eux que par les prix de
vente aux consommateurs et le bénéfice plus ou moins
grand réservé au commerce par le propriétaire de la
marque ou le fabricant.

Et que prétendaient tous ceux qui se sont efforcés
en vain de remplacer I'extrait de vianre par de la le-
vure?

Voici un des nombreux articles qui nous le dira:
“On sait que la levure est produite en énorme quantité,
“qu’clle est extrémement riche en albumine, au point
“que la levure pressée en contient plus que la viande.
“Ce serait donc un aliment de premier ordre, de valeur
“nutritive égale a celle de la viande, s’il était possible
“de la consommer en grande quantité. Malheureuse-
“ment, son gout amer s’y opposait complétement.

“Mais des chercheurs ont découvert un nouveau
“procédé permettant de retirer de la levure les pré-
“cieux constituants nutritifs qu’elle contient, sans met-
“tre en oeuvre aucun réactif chimique, point essentiel
“en matiére d’alimentation, et cela tout en conservant
“et en augmentant méme leurs propriétés nutritives,
“digestives et reconstituantes.

“Pour cela, la levure est soumise, dans certaines
“conditions spéciales, a un travail d’autodigestion, qui
“solubilise les réserves de la levure, transforme d’a-
“bord les matiéres albuminoides en peptones et puis
“ces peptones en ce que les chimistes appellent des
“produits abiurétiques. Ceux-ci sont ensuite séparés
“trés simplement des coques des levures et des subs-
“tances ameéres auxquelles ils se trouvent mélangés.

“Or, ces phases du procédé...” je vous fait grace
du reste, parce que c’est trop long, et je passe a la con-

T

clusion ¢

“On’ voit, par c¢e qui précéde, combien sont pré-
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“cieuses les propriétés de ce nouveau produit, dont la
“nature et le gout se prétent parfaitement aux usages
“culinaires et lui permettent de rivaliser (sic) avec les
“meilleurs extraits de viande. Simplement dilué dans
“l'eau chaude, il constitue un excellent consommé!...”
de levure.

Comme il y a autant de ressemblance entre les
différents extraits de levure plus ou moins aromatisés
et les véritables extraits de viande de boeuf qu'entre
un verre de biére de Munich et un verre de bon vieux
Bourgogne, vous vous représentez facilement la téte
de la cuisiniére qui, sur la foi de son épicier, a cru
pouvoir remplacer par de l'extrait de levure I'extrait
de viande pur dont elle se servait pour améliorer ses
sauces ou ses différents mets! Soyez certain qu'elle
n'en usera qu’une seule fois.

Et si, oubliant de déguster la sauce du poulet
qu’elle a ainsi préparée, la malheureuse met la sau-
ciére a table, nous parions cent contre un qu'elle en-
tendra la... musique de Madame ou de Monsieur
avant la fin du diner et qu’elle ne recommencera plus.

Mais I'épicier ayant 12 ou 24 pots, si pas plus,
dans son rayon, essayera encore de les vendre, 2 moins
que, soucieux de la réputation de sa maison, il attende
le passage du vendeur pour lui proposer de reprendre
cette marchandise a 50 pour cent du prix de facture,
chose que le représentant se déclarera enchanté d’ac-

cepter... en principe. Mais jamais plus I'épicier ne

le reverra chez lui pour reprendre les dits pots.

L'intérét personnel de tous ceux qui tentent de
substituer l'extrait de levure a l'extrait de viande de
boeuf leur fait perdre de vue cette chose essentielle, a
savoir que le gout en est absolument différent et que
c’est précisément pour son excellent arome spécial, et
non dans le but d’incorporer plus ou moins d'albumine,
que les gourmets apprécient et exigent qu'on prépare
et bonifie leurs sauces et mets les plus estimés en y
ajoutant de l'extrait de viande véritable.

Tous les raisonnements ou plaidoyers soi-disant
scientifiques, tous les efforts et la réclame ont été jus-
qu'ici et resteront impuissants pour substituer 'usage
de la levure a celui de I'extrait de viande de boeuf dans
toute bonne cuisine.

Et il convient que les épiciers le sachent et ne sc
laissent pas tenter d’encombrer leurs rayons de pro-
duits invendables, moins encore d'afifcher comme ex-
trait de viande des pots ou des flacons ne contenant
que de la levure préparée. Ceci est absolument into- .
lérable, et cependant on le constate partout.

Exigez donc que votre fournisseur livre des pots
dont I'étiquette garantit un pur jus de viande, ce qui
ne permet pas de dissimuler une mixture quelconque.
—(Le Moniteur de I’Alimentation.)

VAN

| & # LA PUISSANCE DE L'IMAGINATION &r o “l

L’homme qui veut réussir ne doit pas oublier qu'il
possede une imagination qui constitue un puissant le-
vier des affaires et il doit savoir en faire usage souvent,
dans toutes les circonstances de sa vie. Qu'on naille
pas se méprendre sur le mot imagination et lui donner
le sens de folie, exagération. Non, mais qu’on le con-

sidére plus justement comme la faculté que nous pos--

sédons d’édifier dans notre esprit des choses que nous
désirons. L'imagination est sans contredit la plus
grande force de 'homme, et cependant il n'est pas de
faculté dont il sache moins se servir.

L’imagination ne doit pas avoir pour objet des
choses vagues et superficielles; elle doit s'attacher i
des projets susceptibles d’étre exécutés et pour la réa-
lisation desquels on peut envisager la possibilité d'une
action personnelle.

Que votre esprit s'imagine étre quelque chose, que
votre pensée se figure étre susceptible de produire de
loriginal et du nouveau, voila qui est excellent pour
votre personnalité. Il ne s’agit pas la d’outrecuidance
ou de prétention, mais cette appréciation latente de la
valeur de votre esprit développera en vous une activité
incroyable et doublera votre capacité commerciale.

Combien de commergants, an seui} de la faillite,
se sont ressaisis, ont pris conscience de leur valeur, se
sont dit: “Je suis quelqu'un, il faut que je le prouve”,
et ont changé leur situation précaire en une position
brillante et prospére. Tout étre a en luj une certaine
somme de capacités et il est le seul maitre de leur épa-
nouissement. l.imagination y pourra contribuer poyr
beaucoup et son action ne sera pas insignifiante com-
me on pourrait le croire, mais produira, au contraire,
le plus souvent, des résultats merveilleux. Pour bien
comprendre le role que joue 'imagination dans la vie,
et I'influence primordiale qu’elle peut exercer sur une
existence, rappelons-nous que toutes les inventions gé-
niales dont s'enorgueillit notre siécle, sont le produit
de l'imagination. IL’imagination est la grande créa-
trice, c’est elle qui congoit les choses les plus invrai-
semblables et qui fournit le désir de créer et de pro-
duire. Elle est une source d’énergie. Clest elle qui
dessine dans l'esprit les plus scientifiques projets, et
c’est la volonté qu’elle suscite qui les met a exécution.
Toute pensée constitue une force et par conséquent
peut engendrer du mouvement et de la vie.

Comme nous pensons continuellement, nous som-
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mes capables de créer de I'action, de développer notre
capacité, et méme d’avoir du génie. Sans doute il faut
que I'idée premiére qui jaillit dans notre cerveau soit
réalisée par des actes matériels pour donner un résul-
tat. Combien ont eu du génie, mais n’ont pas eu le
courage et la patience nécessaire pour en faire la dé-
monstration! Il convient de dire cependant que I'ima-
gination, en méme temps qu’elle fait concevoir une
chose, donne le désir ardent de la faire passer dans le
domaine de la pratique.

C’est d'ailleurs un trait caractéristique de l'esprit,
de tendre a reproduire ce que I'imagination a esquissé.
[esprit voit d'une fagon claire, fmppzmtc et positive,
ce que I'imagination a découvert; il en suit les détails
comme il ferait d'un modéle et s’acharne a en repro-
duire exactement la structure. On congoit dés lors
toute la source d’énergic que met en nous l'imagi-
nation.

Il ne faut pas oublier cependant qu'une telle men-
talité exige une parfaite sincérité, une foi véritable en
soi. Toute notre vie doit étre consacrée a mettre en
pratique les conceptions de notre imagination; vous
ne devez pas vous contenter d’y faire appel seulement
a de rares intervalles, mais d’une fagcon constante.
Vous devez vous dire chaque jour que vous avez de la
capacité en affaires et faire concorder vos actes avec
cette assertion. lorsque votre imagination vous aura
répété que vous possédez telle ou telle qualité, vous
prendrez plus de soin a en assurer le développement et
vous vous appliquerez pour en faire usage dans la
meilleure voie. Vous accumulerez toute votre puis-
sance d'énergie pour réaliser ce que vous entrevoyez.
Et cet état d’esprit vous conduira i imaginer des cho-
ses possibles, saines et désirables.

I’appel que vous ferez a votre imagination la ren-

VAAAA

dra plus féconde; les projets auxquels elle donnera
naissance deviendront plus précis et plus aisés a exé-
cuter. Quelle que soit I'importance de vos affaires,
figurez-vous que vous conduisez une entreprise beau-
coup plus considérable. Cette pensée augmentera
votre valeur et vous ameénera tot ou tard a désirer
I'extension de vos affaires. Et lorsque vous réaliserez
cette extension vous obtiendrez, grice a cet entraine-
ment imaginatif, de nouveaux succés.

Ayez en imagination que vous avez la force et la
vigueur, vous contraindrez votre corps a posséder ces
qualités. Si vous étes malade, ne vous écoutez pas et
réagissez en vous persuadant que vous étes bien por-
tant, vous aurez fait un pas vers la guérison. Lorsque
vous étes a deux doigts de la faillite, pensez au succes;
vous sentirez renaitre la confiance et vous vous prépa-
rerez de meilleurs lendemains. S’il vous advient de
subir une perte, ingéniez-vous a découvrir le moyen
de la rattraper au lieu de la déplorer. Si vous ne
jouissez pas de tout le succeés désirable, envisagez une
situation plus brillante et votre effort travaillera dans
ce sens vers du mieux. Ayez toujours la certitude qu'il
y a du progrées dans votre labeur quotidien, visez sans
cesse a une situation meilleure que celle de I'heure
présente, pensez souvent a ce que vous désirez faire,
cela contribuera a augmenter votre capacité.

Le juste usage de votre imagination vous aidera
beaucoup dans la vie, il vous fera découvrir des pers-
pectives nouvelles et vous ouvrira le chemin du succeés.

Chaque matin, imaginez-vous que vous avez une
force nouvelle, que votre esprit est plus perspicace,
que votre caractere est plus énergique, vous vous sen-
tirez plus d’ardeur au travail et vos affaires s’amélio-
reront d’une fagon continue.

& X LES TAUX DE CAMIONNAGE ¥ ¥

Les nouveaux taux de camionnage sont en vi-
gueur depuis le 1er octobre, et, jusqu'ici, il n’y a pas
eu de protestation. I’augmentation représente un
demi-cent par cent livres. Cette décision a été prise
lars d’une réunion des représentants de nos deux prin-
cipales compagnies de chemin de fer. Ces messieurs
ont conclu qu'en demandant trois cents par cent livres
de marchandises, au lieu de deux cents comme préceé-
demment, avec un minimum de vingt cents pour les
“petits paquets”, au lieu de quinze, ils ne faisaient que
répondre aux exigences des circonstances actuelles.

“Comme question de fait, les compagnies de che-
min de fer ne tenaient pas du tout a continuer a faire
le service de livraison en ville; on avait méme dit
qu'elles avaient l'intention de cesser ce service au
commencement du mois d’'octobre courant. Mais plu-
sieurs corps publics ayant insisté, les compagnies dé-
cidérent de le continuer jusqu’a la fin de Fannée au

moins, aux taux que nous venons de mentionner. De
la part de la majorité des marchands, les Boards of
Trade de Montréal, Hamilton et Toronto ont consenti
a cette augmentation, et des circulaires ont, en consé-
quence, été adressées a tous les exportateurs et im-
portateurs faisant affaires avec le Pacifique Canadien
et le Grand Tronc.

Mais ce consentement aux nouveaux taux ne régle
pas finalement la difficulté du camionnage. Il n’est
pas certain que les compagnies de chemin de fer con-
tinueront leur service I'année prochaine, car les ré-

cents arrangements ne sont valables que jusqu’a la fin
de 1913.

Toutefois, afin de donner aux intéressés le temps
de se pourvoir a temps, il semble que les compagnies

devraient les aviser définitivement et sans plus de
retard.
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LE COURRIER DE LA MODE

ARA

La saison qui commence verra se continuer le luxe
des chaussures. Jamais on ne connut, dans notre in-
dustrie, autant d’élégance, autant de fantaisie. La
mode ayant décrété que les jupes se porteront encore
courtes, la chaussure tiendra donc un réle important
dans la toilette féminine.

Une femme ne peut, en effet, paraitre élégante que
si elle est bien chaussée. Pour la satisfaire, son bottier
doit déployer beaucoup de talent et de capacités pro-
fessionnels.

Aujourd’hui, il faut faire preuve de gout et de sa-
voir, si I'on veut réussir; il faut également se tenir au
courant des nouveautés, des changements qui s’ope-
rent, car la clientéle est inconstante; elle s’attache
moins que par le passé a son fournisseur et va la ou
elle est attirée, ot on sait le mieux flatter ses goiits.

C’est pourquoi les renseignements comme ceux
que nous allons fournir sont toujours utiles.

Les chaussures de fantaisie continueront donc a
jouir de la vogue que nous leur connaissons dans la
saison ou nous entrons. La botte remplacera le sou-
lier, surtout si I'hiver est moins clément que ne le fut
celui de 1912-1913.

La tige a guétre, a fermeture sur le coté, a perdu
un peu de sa vogue; quoique cela, il s’en fait encore
quelques gracieux modéles. La classique patte droite
a boutons semble lui étre préférée.

Le drap joue toujours un role important dans la
composition des tiges pour chaussures. Les fantaisies
se multiplient, et les dames demandent encore d’as-
sortir les teintes aux couleurs de leur toilette. Ceci
n’est pas sans causer de nombreux ennuis a leurs four-
nisseurs. Ces ennuis se renouvellent quand les clientes
veulent avoir des chaussures en peau s’harmonisant
avec leurs robes. On est parvenu a teindre les cuirs a
dessus dans de multiples couleurs, et pour satisfaire
toutes les exigences le bottier-chausseur devrait avoir
un atelier de teinture attenant 2 son magasin.

Le chevreau, le box-calf, le daim, l'antilope, le
veau mégissé sont des peaux préparées dans toutes les
teintes; le cordonnier les emploie journellement; il va
falloir, parait-il, y ajouter les peaux de crocodile, car
les journaux de mode patronnent en ce moment les
chaussures faites avec la dépouille de cet amphibie.
Toutefois, nous devons a la vérité d’ajouter que bien
peu de nos faiseurs en renom les emploient actuelle-
ment. '

Un changement important va trés probablement
étre apporté aux bouts des chaussures. On parle beau-
coup des semelages & bout carré, avec pointes vives

sur les cotés. Cette mode, rénovée de celle du dix-
septiéme siecle, dont on voit de curieux spécimens au
musée de Cluny, a des chances d'étre adoptée, car plu-
sieurs de nos bons chausseurs ont recu, en ces derniers
temps, des commandes qui font croire que, cet hiver,

bien des chaussures de luxe seront taillées sur cette

forme.

Lies claques et les empeignes continuent a se fail(c
trés basses; maintenant, elles ne montent pas plus
haut que le bout rapporté dont on ornementait les
tiges. Pour cette raison ce bout, qui découpe le devant
du dessus, disparait, on le voit moins que précédem-
ment. Hatons-nous d’ajouter cependant que cette
mode de claque basse ne s’est pas généralisée et que
si certains excentriques la poussent a l'exagération,
suivant ainsi I'exemple des Américans, beaucoup de
clients lui sont hostiles et continuent a porter des
chaussures a claques d’une hauteur normale.

La tournure arquée, dite “forme américaine”, est
toujours demandée pour les chaussures ordinaires; on
la voit peu ou pas dans les chaussures de cérémonie ou
d’habillé. T.a forme francaise la supplante.

Les talons se portent toujours trés hauts; pour la
ville, le talon “bottier” domine; le Louis XV se met
aux chaussures habillées et de fantaisie. Pour ces der-
niers articles, on adopte de plus en plus les talons in-
crustés de strass, de pointes d’acier, de jais noir, de
perles en cristal de diverses couleurs, de filigranes.
Les talons sertis sont également en faveur.

Toutes ces chaussures, aux formes exagérées, ne
sont pas pour reposer les pieds; aussi, rien n’est véri-
tablement délassant, en rentrant chez soi, que les pan-
toufles ou les souliers a talons bas qui libérent le pied
de toute contrainte. On fait, dans cet ordre d’idées,
de nombreux mode¢les de formes diverses qu'il nous
est impossible de décrire ici, tant les genres en sont
variés. Nous nous contenterons de renvoyer nos lec-
teurs a '’examen de nos. gravures, ou se trouvent tou-
jours le plus grand nombre de nouveautés pratiques.

[.a mode des chaussures pour homme suit de prés
celle des chaussures de dame. Les premiéres sont
toutefois de tournure moins excentrique. I.a bottine
a boutons, tige drap a grande claque, conserve une
importante avance dans cette course a la mode. Rien
a signaler dans la forme des semelages de ces derniers;;
ils se font toujours a talons hauts, aux flancs larges et
bouts arrondis.

Voici les quelques renseignements que nous te-
nions a fournir a nos lecteurs au début de cette saison.
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LE CANAL DE PANAMA
ET LE COMMERCE

l.a moitié du genre humain habite les parties du
globe baignées par 1'0Océan Pacifique; toutes les cartes
I'indiquent et montrent I'immensité du territoire Pa-
cifique. La cote américaine, depuis I'extréme sud du
Chili jusqu’a I'Alaska, regoit les caresses de cet océan.
Il en est ainsi de la Chine, du Japon, de I’Australie et
de la Russie Asiatique. Au centre de ces pays se
trouve une multitude d’iles pointillant 'océan tout
comme les étoiles dans le firmament.

Il est vrai que le commerce européen avec I'Orient
ne retirera aucun avantage du nouveau canal. La
distance de Liverpool a Hong Kong, par exemple, est
de 9,783 milles par voie du canal de Suez, et de 13,800
milles par voie de Panama. De Calcutta a Liverpool
via Suez, la distance est de 7,910 milles, par rapport a
17,000 milles via Panama. Mais en commun avec les
Etats-Unis, le Canada, 'Amérique du Sud, et I'Aus-
tralie bénéficieront énormément de la nouvelle route
commerciale.

La Colombie Britannique qui avait jusqu'ici été
dans une grande mesure privée de trafic maritime avec
I'Europe, la cote sud des deux Amériques et méme
avec certains pays de I"\mérique du Sud situés sur la
cote du Pacifique, va sans doute recevoir un élan for-
midable, car, avec les intérieures de 1'Ouest Canadien,
elle va maintenant sc trouver sur la route principale
d’un nouveau monde en cours de développement.

Reste a savoir laquelle des deux cétes, Est ou
Ouest du continent de I'Amérique du Nord retirera le
plus d’avantages de la nouvelle route. De New-York
a San Francisco, par voie du détroit de Magellan, la
distance est de 13,135 milles marins. Via le canal de
Panama, elle sera de 5,202 milles. D’autre part, la dis-

tance est rapprochée d’autant entre Vancouver et St-
Jean ou Halifax.

La route océanique actuelle la plus courte, et qui
sert au commerce entre la cote de I'Atlantique et celle
du Pacifique, est celle qui passe par listhme de
Tehuantepec, a travers lequel la marchandise est trans-
portée par chemin de fer. Cette route est encore plus
courte que celle de Panama, mais, méme dans ce cas,
la supériorité économique du canal sur la route de
Tehuantepec est facile a démontrer. Le voyage en
chemin de fer sur I'isthme et la double manutension
de fret coutent plus de $3 la tonne, dépense qui sera
pratiquement entiérement éliminée grice au canal.

Les expéditeurs du nord du contient américain

sont peu enclins a utiliser la route de Tehuantepec,

parce qu’elle n'est pas suffisamment établie pour as-
surer un service régulier de vaisseaux marchands. En
tout cas, il serait difficile de transborder une cargaison
de bois, et ce sera la le principal produit d’exportation
de la Colombie par voie du canal.

Comme question de fait, la cote qui bénéficiera le
plus de la route Panama sera sans doute la cote Ouest
de 'Amérique du Sud. Jusqu’ici, 'Europe a eu pres-
que le monopole du commerce avec le Chili, le Pérou,
I’Equateur et la Colombie, parce que la distance au-
tour du Cap Horn et les dangers du voyage militaient
contre leur commerce avec I'Est manufacturier de
I"’Amérique du Nord.

Au cours des dix derniéres années, le commerce
extérieur des pays situés sur la cote Ouest de I'Amé-
rique du Sud a augmenté de 100 pour cent, malgré leur
¢loignement des grandes routes mondiales.

Un fort et précieux tonnage provient de cette cote.
Le cuivre, le minerai de fer, le bois et les grains for-
ment un total considérable. Le Chili expédie annuel-
lement 2,500,c00 tonnes de nitrate.

Les principaux clients de ce pays sont la Grande-
Bretagne et I’Allemagne, dont la route de Panama va
le rapprocher davantage. Le chiffre d’affaires de I'Eu-
rope avec le Chili, le Pérou, I'Equateur et la Colombie
est six fois celui avec la cote Est des Etats-Unis. La
distance marine entre Liverpool et Guayaquill est ac-
tuellement de 10,722 milles via Magellan; par la route
de Panama, elle ne sera plus que de 5,603 milles. Mais
la route du canal de Panama réduira aussi la distance
de New-York a Guayaquill de 10,423 milles a 2,863
milles. Ce rapprochement favorable a New-York,
s'applique aussi aux ports canadiens sur I'Atlantique,
qui viendront presque en ligne droite par le nord avec
Callao, Valparaiso, et toutes les villes de la cote occi-
dentale du continent du sud.

- On peut douter du profit qu'en retireront les pro-
vinces maritimes; mais les récents arrangements faits
dans le but d’établir un service maritime entre les
Indes Anglaises et le Canada, venant aprés la conclu-
sion_ du traité de réciprocité, offrent au Canada de
graitds avantages commerciaux avec I'hémisphére sud.

A un autre point de vue, I'Est Canadien devrait
bénéficier indirectement de I'usage du canal par les
vaisseaux d'Europe en destination du Pacifique. Hali-
fax et St-Tean devraient profiter du service des vais-
seaux faisant le “grand cercle” qui court depuits la
frontiére américaine, en suivant I’Atlantique, jusqu’au
golf du Mexique. :
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Les vaisseaux courant de Liverpool a Colon pour-
raient s’arréter a Halifax en prolongeant leur course
de 500 milles a peine. Ceux chargés légérement, ve-
nant d’Europe ou y allant, pourraient ainsi compléter
leurs cargaisons dans les ports canadiens de I’Atlan-
tique.

Montréal semble assuré de nouveaux avantages.
On peut dire que le tonnage prévu du canal de Pa-
nama, pour la premiére année, se montera a peu de
chose pour le commerce américain, s'il faut en croire

les experts. Ceux-ci comptent sur 10,000,000 de ton-
nes, mais cela ne suffirait pas a défrayer les dépenses
de la route aux $400,000,000). Les taux trop élevés,
et la violation du traite Hay-Pauncefote, pour donner
aux vaisseaux américains libre aceés au canal, empé-
cheront les vaisseaux anglais et allemands d'utiliser le
canal aussi souvent qu'ils pourraient le faire.

Mais la question des taux est loin d'étre déja ré-
glée, et le canal pourrait bien encore étre ouvert a con-
ditions égales aux vaisseaux de toutes les nations.

M. R-W. ASHCROFT FAIT MAINTENANT PARTIE DE LA
CANADIAN CONSOLIDATED RUBBER COMPANY, LIMITED.

[’organisation du service des ventes de la Cana-
dian Consolidated Rubber Company, Limited, a été
renforcée par la nomination de M. Ralph W. Ashcroft,
comme Gérant de la Publicité et la Compagnie a I'in-
tention d’étendre sa politique libérale et bien accueillie
de “coopération avec le détaillant” par une publicité
encore plus agressive, dans les journaux et dans d’au-
tres publications, des souliers de sport et de prome-
nade du populaire “Fleet Foot” et des marques de
claques “Jacques Cartier”, “Dominion”, “Merchants”

et “Anchor”.

" “Les commergants détaillants de tout le Domi-
nion,” a déclaré derniérement a un journaliste M. Ash-
croft, “apprécient évidemment la politique large et
amenant des résultats suivant laquelle nos marchan-
dises sont manufacturées et mises sur le marché et
bien des marchands déclarent qu’ils s’apergoivent
d’'une manijére trés sensible de l'effet de ce que nous
avons déja fait pour familiariser leurs clients — le pu-
blic en général — avec les noms qui représentent les
plus hauts étalons de qualité et de valeur dans les
chaussures en caoutchouc. Ces diverses méthodes, qui
nous sont propres, pour aider le détaillant a vendre
nos marchandises et pour convaincre ses clients du
fait que des marques telles que le “Fleet Foot”, le
“Jacques Cartier”, sont synonymes de perfection en
ce genre, seront poursuivies d’'une maniére persistante
et de la fagon la plus intelligente possible et nous oh-
servons avec reconnaissance, de mois en mois, la ma-
niere cordiale dont les marchands détaillants soutien-
nent nos marchandises; cela est évident en raison de
'accroissement continuel du volume de leurs com-
mandes pour ces articles de vente populaire.”

M. Ashcroft a acquis une grande expérience dans
la publicité, a la fois des marchandises et d’autres
choses moins prosaiques. Parmi celles-ci se trouvent
la plus populaire marque d’humour sur le marché au-
jourd’hui — une marque qu’on vend dans le monde
entier — celle de Mark Twain.

“Oui, c’est vrai,” dit M. Ashcroft, “j'ai joué le role

d’agent de publicité de Mark Twain pendant la der-
niere décade de sa vie. Il était intéressé financiére-
ment dans une compagnie marchande dont j'étais le
gérant de publicité. Je calcule, en chiffres ronds, qu'il
a requ durant cette période pour une valeur d’au moins
un million de dollars de publicité par an. Cela ne lui
coitait pas un sou et cela lui a aidé a vendre ses livres;
ses droits d’auteur ont constitué ses revenus et ceux
de sa famille. Je puis me souvenir, continua M. Ash-
croft, de nombre d’incidents comiques de sa vie, qui ne
sont généralement pas connus. Un jour, comme nous
étions a Londres, nous re¢qumes l'ordre du roi Edouard
VII d’assister a une “garden-party” a \Vindsor. Mark
Twain fut présenté a l.eurs Majestés par I'ambassa-
deur des Etats-Unis, M. Whitelaw-Reid.

“Je suis persuadé que nous nous sommes déja
rencontrés,” dit le Roi. “Oui,” répondit Mark, “dans
le Strand. Mais j’étais a I'impériale d'un omnibus.”

Puis il conversa avec beaucoup de verve avec la
Reine. Elle souriait ct paraissait apprécier 'humour
de Mark, ce qui lui faisait grand plaisir. Mais en réa-
lit¢, il se faisait jouer, car la Reine était quelque peu
sourde et elle n'entendit jamais un mot de ce qu'il lui
disait. Le Duc de Connaught, le Prince Arthur, le Roi
et le Prince héritier de Siam, plusieurs Maharajahs et
d’autres potentats étaient la et causeérent tour a tour
avec lui. Un des Maharajahs lui demanda s'il était
vrai qu'il avait acheté le chateau de Windsor et avait
I'intention de la faire transporter aux Etats-Unis.
“Non,” répliqua Mark au prince dont les habits étaient
somptueux et couverts de pierreries, “ce n’est pas vrai,
mais j'aimerais bien a acheter vos vétements!”

M. Ashcroft est un Anglais et il a fait de longs
voyages en Europe, en Asie, Afrique et Australie. Il
a la distinction d’étre un membre du “Circumnaviga-
trs’ Club”, une organisation comprenant environ cent
personnages résidant dans toutes les parties du monde.
L’ex-président des Etats-Unis, \W.-H. Taft, et William

Jennings Bryan et d’autres personnalités bien connues

sont membres de ce club.
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DE LA PROPRETE
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S'il n'est pas toujours possible, — pour raison
budgétaire, — d’aménager un magasin avec élégance
et suivant les principes de I'organisation moderne, une
chose a la portée de tout le monde, et absolument in-
dispensable, ¢’est la propreté.

Combien, pourtant, non seulement dans la loin-
taine province, mais en plein centre parisien, de bouti-
ques petites et grandes, semblent, par leur tcnue négli-
gée ou sordide, viser a rebuter la clientele.

C'est, ici, une mercerie dont la devanture, aux
peintures craquelées, abrite, derriére une vitrine ter-
nic, des articles peu attirants: rubans décolorés, den-
telles jaunies, fanfreluches défraichies. Sur les comp-
toirs poussiéreux trainent, dans un encombrement de
marchandises héteroclites, des casiers usés et noircis
par des maniements fréquents.

Plus loin c’est une épicerie, — aux relents mal
odorants, aux boiseries jaunatres, tachetées par les
mouches de I'an passé, — ot les marchandises s’entas-
sent en un désordre malpropre, comme les provisions
de bord dans la cambuse d'un vieux bateau.

Et cependant, n’est-ce pas en matiére de produits
alimentaires que l'on devrait surtout éviter de pro-
duire chez le consommateur une impression de dé-
gout?

Ils ne semblent pas davantage comprendre cette
derniére nécessité, les restaurateurs peu soigneux qui
servent des repas sur des nappes douteuses, faisant

paraitre plus ternes les couverts mal essuyés et les
assiettes trop souvent ébréchées. Les gens peu déli-
cats, sans doute, peuvent s’accommoder de leurs salles
a manger, aux plafonds enfumés, au parquet mal en-
tretenu et ot du son répandu remplace le brillant de
I'encaustique.

Mais savent-ils le nombre des clients qui évitent
leur établissement si peu engageant et de ceux, plus
nombreux encore, qui se jurent bien de n’y.pas re-
mettre les pieds quand ils s’y sont fourvoyés une fois?

Quelle perte subie pour un manque de soin! Et
cette négligence est d’autant plus déplorable qu’il n’en
coute pas davantage de tenir une maison en bon état
de propreté. Souvent méme, il en colite moins parce
qu'on évite la détérioration du matériel ou des mar-
chandises causée par le mauvais entretien.

Qu'on n'objecte donc pas la dépense; la saleté
n’est pas plus une économie qu’elle n’est une nécessité.

Ce qui est nécessaire, c’est l'ordre et la propreté,
parce que la délicatesse du client s’affirme chaque jour
davantage, en méme temps que se répandent dans les
masses les gouts de luxe et de confort. Et le premier
devoir d’'un commergant est de satisfaire les goits
du client.

Tant pis pour ceux qui ne voudraient pas suivre
I'évolution générale et ne comprendraient pas que la
saleté est aussi détestable et funeste que la routine et
qu’elle doit étre balayée comme elle!

A LA CANADIAN CONSOLIDATED RUBBER COMPANY

Les Marchands Détaillants, en corps, visitent I'important établissement.

l.a Convention des Marchands Détailleurs du Ca-
nada ¢tant prorogée, les délégués ont, jeudi dernier, le
16, visité la manufacture de la Canadian Consolidated
Rubber Company.

Ils furent regus par M. J.-M.-S. Carroll, gérant des
vendeurs dans le district.

Apres avoir posé pour un photographe, les Mar-
chands Détailleurs ont appris avec piaisir de M. J.-M.-
S. Carroll, qu'une copie de cette photographie serait
envoyée a chacune des personnes présentes en souve-
nir de leur visite a la manufacture.

I.a visite des divers départements de la manufac-
ture a beaucoup intéressé les marchands détailleurs:
pour plusieurs d'entre eux, cette visite était une pre-
miére, et tous se sont déclarés enchantés tant du tra-
vail instructif et amusant des employés, que de la
courtoisie et I'amabilité des autorités de la manu-
facture.

Les marchands détailleurs étaient nombreux a
cette visite, et nous avons pu recueillir les noms sui-

vants;

MM. Ars. Bouchard, S. Langlois, E. Meunier, J.
F. A. Alain, J. G. A. Filion, A. Germain, A. Piquette,
J. E. Deslauriers, Lariviére Inc., J. W. Léger, H. La-
niel, J. A. Pinet, H. Pepin, O. Bernier, Aug. Perron,
Emile Labelle, J. G. Watson, A. Letourneaux, F. X.
Perrault, \W. U. Boivin, A. Laniel, J. A. Milot, Mme
C. Martineau, Marie-Jeanne Martineau, Raoul Robert,
J. F. A. Alain, Nap. Mercure, A. Blais, J. H. Joyal, H.
Langlois, C. Raby, T. Joly, Contant, Monette et Pion,
A. I. Vallerand, J. E. Bissonnette, E. Leclair, J. A.
Dion, R. Belisle, I.. P. Dion, Jos. Morrier, P. Bayer,
E. Morrier, Jos. Houle, O. T. Piché, J. A. Beaudry,
Jos. Picard, E. J. Laurendeau, J. E. Dugas, C. Grenier,
R. Marion & Cie, A. Perrault, L. Adelstein, Adelstein
Bros, G. H. Featherston, A. Contant, J. B. Hébert,
W. Reilly, J. Lesage, A. Brunet, V. Beauvais, A. Du-
fresne, L. Brosseau, H. Audet, David Brunet, Arséne
Lamy, L. M. Lefebvre, F. Leroux, V. E. Baril, A. Cas-
tonguay, I.. McCaffrey, Jos. Beaudin, I.. C. Monette,
Raoul Vinette, H. Bastien, O. Gélinas, C. Racine.
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La Compagnie E. W. Gillett, Limitce

D

C’est a feu M. P.-W. Gillett que revient 'honneur
de la fondation de la maison Gillett. Il commenga le
commerce de la poudre a pate et des extraits donnant
de 'arome, d’une maniere trés modeste a Chicago, 111,
f en 1852,

Dix-huit ans apres (1870), cette affaire devint la
propriété de la Gillett, McCulloch and Co.; l'année
suivante (1871) I'établissement fut complétement dé-

truit, lors du grand incendie de Chicago. Bien qu'il ne
leur restat plus guére que de I'énergie et du courage,
ils recommencérent de plus belle leurs opérations com-
merciales sur une échelle plus grande que jamais
auparavant et a partir de ce moment les affaires pro-
gressérent rapidement. En 1882, M. E.-W. Gillett
acheta le fonds et la clientéle de Gillett, McCulloch &

Cie (son pere, M. P.-\V. Gillett, et M. McCulloch
ayant décidé de se retirer) et dirigea cette maison, sous
son propre nom, pendant un certain nombre d’années;
enfin la Compagnie E.-\V. Gillett lui succeda.

Au début de 1880, les affaires canadiennes furent
inaugurées a Toronto par M. Wm. Dobie (maintenant
président), qui faisait partie de Gillett, McCulloch &
(ie depuis 1879.  Une compagnie canadienne séparée

M. WM. DOBIE, Président.

fut incorporée en 1901 et acquit les affaires le 1er mai
1902. La premiére usine canadienne fut construite a
Toronto aux Nos 32 et 34 de la rue Front Quest, et
fut totalement détruite au cours de la grande confla-
gration de Toronto le 19 avril 1904. La Compagnie
manufactura ensuite ses produits dans des usines tem-
poraires pendant plusieurs mois, et en octobre 1904,

e e e e The THhe e e The The T e e e
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se transporta dans sa nouvelle manufacture au comn
des rues King, Duncan ct Pearl.

e nombre total des pieds cubes de cet ¢difice est
d'environ 320,000 ¢t en 1904 il semblait ¢tre assez con-
sidérable pour bon nombre d'années, mais en raison
du développement rapide de la Compagnice, cette usine
fut hientot msufhsante.

Rien que dans le principal ¢difice manufacturier

[l
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machines. On a mis a profit toutes les idees les plus
maodernes dans la construction des édifices et le choix
du matériel, en ce qui concerne l'usine, les ascenseurs
clectriques et les moteurs spéciaux a toutes les ma-
chines. Les dernieres et meilleures machines automo-
Inles Tabriquent, en plus de divers articles de ménage

hien connus, toutes les boites en carton ¢t boites en

fer-hlane,

ce qui assure des récipients parfaits ainsi

E.W. GILLETT COMPANY LIMITED
TORONTO, ONT.

Nouvelles usines de E. W. Gillett Co., Ltd., 3 Toronto, Ont.

de T nouvelle usine (représentée dans notre photogra-
phie et ¢rigee en 1912), il y a plus de 3,000,000 de pieds
cubes d'espace. Comme le montre la photographie, on
a construit un ¢ditice séparé pour administration : il
est relic par un pont d I'édifice manufacturier prin-
cipal.  La raison de la construction de cet ¢difice, ¢'est
d'assurer la tranquillit¢ dans les bureaux, ot I'on n'est
pas dérang¢ par le bruit et la vibration produits par les

que des marchandises parfaites.

l.a chambre a secher le levain a unc capacité dc
plus de 23,000,000 de tourteaux de levain. On a cal-
cul¢ que chaque fournée de Royal Yeast fabriquéc
produit & peu prés 3,000,000 de pains.

I.e rayon de la Poudre a D’ite a une capacité mi-
nima de 23 tonnes par jour; cette capacité peut étre
augmentée presque indéfiniment.
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[.es machines automatiques et accessoires les plus
récemment approuves sont employvés pour cet ouvrage,
de telle sorte qu'un mélange parfait est assuré et I'u
sage de remplisseurs automatiques empéche lTa possi
bilit¢ e la contamination qui pourrait se produire, i
Fon procédait d'une maniére moins scientifique.
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honne ménagere - insiste pour avoir des articles ma-
nufactures par des maisons de honne réputation, dans
les merlleures conditions hygiéniques, plutot que ceux
qui<ont fabriqués par certains marchands dans des
sous-sols sales, ou dans des locaux aussi peu convena-
blesdans des conditions antihygiéniques.

Terrasse d’expédition, voie d’évitement, usine du pouvoir et garage.

-

Les produits alimentaires qui proviennent de ma-
nufactures propres, hygiéniques, méritent naturelle-
ment la préference.

Le public en général n'accorde pas assez datten-
tion a cette importante question. Il y a cependant
bien des preuves du fait que le public acheteur — la

T

l.a nouvelle usine est, sans aucun doute, la plus
grande, la plus propre et la mieux équipée qui soit
consacrée a la production de cette sorte de marchan-
dises dans ce pays ou a l'étranger. Toutes les mar-
chandises sont fabriquées, tout 'ouvrage est fait dans
des conditions sanitaires absolument parfaites.
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I.e systtme téléphonique est complétement mo-
derne, et comprend un poste central ct plus de 30 té-
Iéphones, en plus d'un systeme d’appels automatiques
comprenant 32 sonneries.  Ce dernier systéme permet
a l'employé, @ qui est confié ce poste, d’appeler tout

Dans I'édifice de la manufacture, ainsi que dans
I'¢difice ot se trouvent les burcaux, on a installé pour
les employés des douches, des salles @ manger, dernier
venre, des cuisines dans lesquelles on se sert de four-

neaux ¢lectriques, des lavabos, cte. Des jardins sur

Un cqin du réfectoire pour les employés du bureau.

officier, surintendant ou contremaitre au téeléphone
presque instantanément.

Les machines pourvues des améliorations les plus
modernes pour la mise en paquets, étiquetage, le pe-
sage, I'emballage et le clouage sont employées.

le toit, surmontés de dais et séparcs, ont été aménagés
pour les employés des deux sexes. Comme I'usine
est située pres du Lac Ontario, on a une belle vue du
lac a la fois des fenétres des étages supérieurs et des
jardins sur le toit; ces derniers constituent une belle
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place de repos, a I'heure de midi, quand la température
s'y préte. Parmi les autres améliorations modernes,
on remarque un salon de coiffure dans I'Edifice de
I’Administration, des jeux de boules et de tennis qui
ont ét¢ ameénagés sur la grande pelouse entre les ¢di-
fices pour le bien-étre et l'amusement des employés,

l.es bureaux de la manufacture. le laboratoire de
chimie, Tes chambres d'essais sont, pour la commaodite,
mstalles dans le principal ¢difice de la manufacture,
pres du bureau central. 1usine est desservie par deux
voles ferrees d'evitement, cest-a-dire par des voies
qui peuvent etre utilis¢es par tous les chemins de fer.

Un coin du bureau général.

Le systeme d’éclairage de tous les édifices est le
meilleur et le plus moderne; le systéme indirect n’est
employé que dans I'Edifice de I’Administration.

Pour la publicité de nuit, on se sert avec grand
avantage d'un certain nombre d’enseignes électriques

Tous les arrivages, toutes les expéditions se font au
moyen de ces voies d’embranchement et le charbon,
servant a produire la force motrice, est livré en wa-
gons. A l'usine d’autrefois, cela demandait presque
un jour d’ouvrage pour décharger, par équipes, le con-
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tenu d'un wagon de marchandises dans les hangars,
tandis quiavee les amchorations actuelles on peut
charger un wagon en moins d'une heure.

Il n'y a probablement pas darticles de menage

aussi bien connus au Canada que les Roval Yeast

) Bureau privé de M. Dobie.

Cakes, la Lessive Gillett et la Magic Baking Powder.
lIs sont annoncés trés intensivement et tous les mar-
chands les considérent comme les articles de leur stock
se vendant le plus facilement.

On a besoin d'une grande quantité de vendeurs et

dagents spéciaux de publicité pour représenter la
Compagnie dans tout le Dominion.

Chaque année. a lieu a Toronto une convention de
representants; a cette époque on discute les meilleures
methodes pour promouvorr les intérets de la Compa-

gnie et de ses clients; on échange des idées générales
sur la vente et la publicité. Ces conventions produi-
sent d’excellents résultats et ont certainement une in-
fluence notable sur la nécessité d’augmenter les faci-
lités de fabrication.
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L’édifice Gillett, a Montréal.
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l.¢ hurcau de Montreal, situé¢ a 'angle des rues
Craig Ouest et St-Antoine, est le centre de  distri-
hution des produits de la compagnie dans la province
de Quchee et Tes Provinees Maritimes. Sous la direc-
tion ¢elairce de M. WL C. Murray, cette succursale a
connu des jours d'une prospérité auparavant inconnue,
ct le non de E. WL Gillett s'est introduit et fait con-

distributeur dans le territoire de I'Est.  Son esprit
d'initiative, ses hautes qualités d’homme d’affaires, son
¢nergie indomptable, Tui ont d’abord valu la confiance
de ses chefs, puis de tous ceux qui, dans le cours ordi-
naire des affaires, ont eu l'avantage d’entrer en rela-
tions avec lui. Ami des voyageurs de commerce, dont il
est 'une des tétes dirigeantes, 1l a su étendre constam-

Représentants de la E. W. Gillett Co.. Ltd., a la convention annuelle tenue i3 Toronto
en janvier 1913.

B

% . ' -
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naitre dans les coins les plus reculés des provinces de
I'Est.

Le travail accompli par M. Murray vaut mieux
qu'une simple mention, il lui vaut la reconnaissance de
tous ceux qui, aujourd’hui, profitent des avantages qui
dccoulent de 'emploi des produits dont il est le grand

P

ment ses connaissances pour le bénéfice de I'importante
maison qu'il représente avec tant d’autorité. Avec un
personnel absolument compétent, le bureau de Mont-
réal de la E. W. Gillett Company, Limited, compléte
I'une des plus belles organisations commerciales et in-
dustrielles du Canada.
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Neuvie me Convention Annuelle pour la Province de Québec
de I" Association des Marchands Détailleurs
du Canada, Incorporée.

|

.

&
X
4

bre 1913, a

M. A. LANIEL, nouveau Président Pro-
vincial de I'Association. '

die.

LLa séance de l'avant-midi a ¢t¢ consacrcée a I'en-
registrement des délégués, et les personnes suivantes

se sont enregistrées

MM. Ulric Caron, St-Eugéne de Grantham, Qué.;
Joseph  St-Onge, St-Liboire; Magloire Paquin, St-
Boniface de Shawinigan; Raoul Robert, St-\lexis des
Monts; ]. N. Turcotte, Drummondville; A. Joseph
Aumais, Mme Jos. Aumais, Coteau Landing; O. Four-
nier, David Deschamps, J. D. Boileau, ]J. A. Dor¢,
J. O. Gareau, \\V. U. Boivin, A. Laniel, G. \. Archam-
bault, Jos. Gascon, J. O. Pesant, J. . Gervais, J. G.
Watson, J. E. Deslauriers, J. A. Labonté, Jos. Morjuin,
Thos. Currie, P. Daoust, F. C. Lariviere, Montréal,
T. Béland, Jos. Picard, Québec; Louis Dionne, Mont-
magny; V. Gingras, Mont-Laurier; J. A. Lefrangois,
Sherbrooke; U. Bilodeau, Québec; .\. Perron, Saint-
loseph de la Eeauce; J. G. Giguéres, St-Germain: J.
E. Rhéault, . D’'Israeli: R. M. Bulclﬂl(lcr. Magog; Jos.
Croisetiere, Ste-Justine; P. J. Coté, Louis Deschesnes,
Québec; O. T. Piché, Drummondville; Francois Bour-
ret, N. Lemieux, O. Martin, Québec; M. Paquin, St-
Paulin ;M. et Mme Berpard, N. J.acroix, Sherbrooke;

o | PREMIERE JOURNEE, -
MERCREDI, LE 15 OCTOBRE 1913 o, ;

SEANCE DU MATIN

La neuvieme conven-
tion annuelle pour la pro-
vince de Québec de I'Asso-
ciation des Marchands Dé-
tailleurs du Canada, Incor-
porée, s’est ouverte a Mont-
réal, mercredi, le 15 octo-
1030 hrs am.,
dans la Salle de I’Arsenal
du 65ieme Régiment, sous
la présidencede M. A. La-
' niel, vice-président,en ’ab-
sence du président, M.L.-F.
Falardeau, de Québec, re-
| tenu chez lui par la mala

M. ]J. P, GERVAIS, Trésorier Provin-
cial de I’Association,

R. Mercure, Daveluyville; E. Boucher, St-lHyacinthe.

I.'on preceda ensuite a la formation des divers co-
mit¢s qui a donnd les résultats suivants

Comité Feédéral. — Président, M. J. O, Gareau, de
Montréal: M. Louis Dionne, de Montmagny; Mr. V.
Gingras, de Mont-Laurier, ct M. J. P. Gervais de
Montréal.

Comité Provincial. — Président, M. Jos. Picard,
de Ouébee ; M. ]. A. LeFrangois, de Sherbrooke ; M.
U Bilodeau, de Québec, et M. J. O. Pesanf, de Mont-
réal.

Comité de Section. — Président, M. G. A. Ar-
chambault, de Montréal; M. A. Perron, de St-Joseph
de 1a Beauce; M. J. G. Giguere, de Ct-Germain, et M.
(). Fournier, de Montréal.

Comité Général. — M. J. E. Rhéault, d’Israéli,
président; M. Jos. Gascon et M. Deslauriers, de Mont-
réal, et M. R. M. Balchelder, de Magog.

Comité Spécial. — Président, M. A. Ianiel, de
\Montréal: MM, W. U. Boivin, J. A. Doré, J. D. Boi-
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leau, de Montréal, et M. Jos. Croisetiére, de Saiute-
Justine.

I.e comité chargé de suggérer les noms de ceux
devant faire partie des divers comités était composé
de M. J. G. Watson, de Montréal, président; MM. A.
Laniel, Jos. Picard, G. A. Archambault et J. A. Beau-
dry, de Montréal.

I on procéda ensuite a la réception des résolu-
tions.

SEANCE DE I’APRES-MIDL

l.a séance de l'aprés-midi s’est ouverte a 2.30 hrs.
sous la présidence de M. A. Laniel, qui souhaita d'a-
bord la bienvenue aux délégués dans les termes sui-
vants: .

Messieurs @ —

Nous vous apportons encore une fois, avec le plus
vif plaisir les salutations fraternelles de 1’Association
des Marchands Détailleurs du Canada, Inc.

Je suis chargé de vous exprimer nos sentiments
d'estime profonde et d’affection véritable et de vous
présenter les voeux que nous formons pour votre bon-
heur et pour la prospérité de vos affaires.

Aprés nous étre acquittés de cette tiche, permet-
tez-nous d'ajouter que nous nous associons de tout
coeur a ces compliments et a ces voeux en y ajoutant
nos sinccéres remerciements pour l'accueil si bienveil-
lant que vous voulez bien nous réserver.

Ceci dit, je me sens tout & mon aise. Quand une
amitic commence, quand une entente est sur le point
de se conclure, il est nécessaire de disserter un peu et
de développer publiquement les raisons qui militent en
faveur de cette amitié, ou de cette entente.

Ces conversations ont un but pratique ; elles per-
mettent a ceux qui les tiennent de rallier a leurs idées
la genéralité de ceux qui les entourent, et dont il est
important de conquérir I'adhésion, de fagon a transfor-

mer ce qui d’abord n’était qu'une opinion imprécise en
une belle et forte réalité. ;

Depuis longtemps, nous avons passé l'ére des pré-
liminaires ; nous nous connaissons non pas superficiel-
“lement pour avoir pénétré les uns chez les autres, et
pour avoir surpris ces petits secrets qu'on ne laisse
Voir qu’a ses amis ; a cause de cela, nous nous estimons
mons chaque année davantage.

Les visites que nous nous rendons mutuellement
ont pour but de maintenir une tradition, et je ne vous
apprendrai rien en vousdisant que rien de sérieux, rien

de durable ne saurait exister sans la consécration du
temps, le maitre a tous.

Les négociants en détail représentent en effet
d'immenses intéréts ; leur chiffre d’affaires équivaut
un budget de grand Etat. Leur adhésion i telle ou
telle méthode, 4 telle ou telle entente n’est donc pas né-
gligeable. Elle peut au contraire étre trés profitable a
I'intérét général de notre pays.

Et, Messieurs, l'intérét de notre pays, n’est-ce pas
ce qui doit dominer l'effort de tout homme au coeur
droit, conscient de sa valeur, et soucieux de ses de-
voirs et de ses droits ?

Certaine école dont nous subissons les assauts
semble s'étre donné pour but de rendre la collectivité
forte, en appauvrissant les individus.

Nous sommes d’un avis différent, et j’estime que
nous avons raison.

En travaillant de toute notre énergie, a faciliter au
plus grand nombre de citoyens possible 'accés de la
propriété et la possession de la fortune, qui donne !'in-
dépendance, nous avons conscience de travailler 4 I'in-
térét général, a l'accroissement de la valeur du patri-
moine national, et par conséquent a rendre notre patrie
plus forte, et partant plus capable de se faire respecter.

Voila ce qu'il importe de faire ressortir, afin que
les représentants de la nation-1e pensent pas et ne di-
sent pas que nous recherchomuement a conserver
jalousement quelques priviléges, et méme de les éten-
dre a notre seul profit particulier.

Quelque respectables que soient les intéréts parti-
culiers, ils doivent toujours plier devant 'intérét géné-
ral ; il ne faut pas que, sous prétexte de justice sociale,
I'équilibre général soit rompu au détriment des situa-
tions acquises, c’est-a-dire du travail accumulé au pro-
fit de certains appétits.

Notre fédération s’emploie justement et sagement
a empécher que la machine législative qui fonctionne
rapidement, ne fasse parmi nous trop de victimes.

Nous voyons avec plaisir en lisant les divers or-
ganes corporatifs, que sagement, mais aussi ferme-
ment, vous savez opposer une barriére solide aux en-
treprises trop hardies et aux provocateurs trop auda-
cieux, Et c’est 1a qu'apparait I'absolue nécessité pour
notre pays, de garder, au point de vue professionnel,
des points de contact trés grands.

Les distances tendent de jour en jour a disparai-
tre ; les temps sont peut-étre proches ou il nous sera
possible de nous visiter par la voie des airs ; il n’est
meéme plus besoin de contact pour que la pensée
s'achemine d’un bout de I'univers & Pautre. Il n’y a
donc rien de surprenant a ce que les idées soient iden-
tiques et les tendances semblables.

Les victoires que vous remportez nous servent
d’argument de méme que nos succés neus encouragent
et nous servent..

Nous avons suivi, vous le voyez, le chemin que
vous nous avez montré.

Le commerce de détail, vous le voyez encore, est
prévoyant, et dans toutes les sphéres de 'activité hu-
maine, il entend tenir et maintenir sa place.

Il me reste encore une fois a vous remercier de
votre aimable attention, et & vous dire que nous comp-
tons pour les jours heureux de notre vie, ceux pendant
lesquels il nous est donné de recevoir ceux d’entre vous
qui nous font l¢ trés grand honneur de nous visiter, et
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ceux aussi ou nous pouvons venir dans notre grand et
beau pays, serrer vos mains franches et loyales.

Je forme des voeux pour que se maintiennent tou-
jours plus étroits, toujours plus amicaux, les liens qui
nous unissent.

M. Jos. Picard, de Québec, répondit a ces souhaits
de bienvenue, au nom des délégués, dans les termes
suivants:

Chers confréres : —

Monsieur le Président nous a dit dans des termes
non équivoques le plaisir que lui cause notre présence
ici en aussi grand nombre, et je me crois autorisé a par-
ler au nom de tous pour le remercier sincérement pour
le chaleureux accueil qu’il vient de faire aux délégués.

Nos amis de Montréal sont toujours d’une hospi-
talité trés large, et c’est pour tous les marchands de la
Province de Québec une occasion précieuse qu’ils ne
sauraient manquer chaque fois qu’il leur est donné de
venir gouter la cordialité si franche de leurs confréeres
de la Métropole.

Mais comme les affaires sont les affaires, au senti-
ment qui les pousse a venir rencontrer des amis vérita-
bles, s’en joint un autre plus grand qui leur est inspiré
par le besoin, la nécessité de défendre des intéréts com-
muns.

La grande assistance a cette réunion ; les nom-
breux délégués de toutes les parties de la Province
sont la pour démontrer les intéréts qu'ils ont pour leur
Association, qui est la grande sauvegarde de la stabi-
lité de leur commerce. Ils sont la encore pour mani-
fester de leur force contre les adversaires qui seraient
tentés d’empiéter sur leur territoire, contre tous ceux
qui pourraient essayer de s'introduire clandestinement
sur le marché canadien a I'encontre du commerce léga-
lement établi.

Mais si les marchands détaillants veillent jalouse-
ment & leurs intéréts particuliers, il ne faut pas croire
qu'ils négligent ceux du public. D’ailleurs, cette con-
duite de leur part n’est que rationelle, attendu que les
conditions des uns dépendent absolument de celles de
l'autre, de la communauté toute entiére. Tous savent
que toute amélioration apportée au commerce en détail
ajoute au bien-étre de la clientéle qui se recrute dans
toutes les classes de la société.

Monsieur le Président I'a bien dit, il y a un ins-
tant, nos réunions ont un but pratique, puisqu’elles
permettent i ceux qui y assistent de rallier a leurs
idées la généralité de ceux qui les entourent.

Comme lui, nous dirons qu'il est important de con-
quérir 'adhésion de tous, afin de transformer en réa-
lité ce qui, dans 'esprit de chacun, n’était qu'une opi-
nion imprécise.

A mesure que notre pays tend a se développer da-
vantage, les obstacles surgissent plus nombreux, et
comme & plaisir sur le chemin du marchand détaillant.

Il importe donc que nous augmentions nos forces, no-
tre puissance de résistance et nos moyens de défense.
Il importe aussi que nous nous assurions les moyens
de répondre le plus efficacement possible aux besoins
de plus en plus pressants de la génération, qu'une cer-
taine aisance, dans la classe moyenne surtout, rend
plus exigeante.

Tout cela représente autant de besoins que nous
devons étudier ensemble, afin d’arriver a trouver le
meilleur moyen d’exploiter sagement notre commerce
respectif, si nous voulons atteindre au succés.

“ L’Union fait la Force.” Cet adage est vicux com-
me le monde, et ne disparaitra qu’avec lui.

Aussi l'avenir est-il a ceux qui savent se grouper
pour l'effort commun. Dans la lutte engagée et que
nous devons soutenir chaque jour, celui qui s'isole est
voué a une perte certaine. Au contraire, la force du
nombre défie toutes les puissances.

Nous sommes ici en nombre, tous venus animés
d’un méme esprit et d'un méme désir, celui de tra-
vailler a 'amélioration de la situation du commerce en
général, et du commerce de détail en particulier. Vous
ne manquercz pas de nous faire part de vos sugges-
tions qui, comme autant de graines jetées dans un ter-
rain fertile, germeront rapidement et ne tarderont pas
a porter de beau fruits.

I.’Association des Marchands Détaillants du Ca-
nada compte sur le travail des délégués pour la solu-
tion adéquate des grandes questions commerciales du
moment. Nous nous efforcerons tous de faire ocuvre
utile, et je remercie par avance tous les délégués pour
le précieux concours qu’ils sont venus nous préter pour
assurer le succés de cette Neuviéme Convention.

A la suite de M. Picard, M. T. Béland, de Québec,
ex-président provincial; M. J. O. Gareau, de Montréal,
ex-président provincial; M. G. A. Archambault, pré-
sident de la Section des Epiciers de Montréal; M. J. E.
Deslauriers, président de la Section des Marchands de
Chaussures de Montréal; M. David Deschamps, pré-
sident de la Section des Marchands de Fer de Mont-
réal, ont aussi pris la parole et se sont appliqués a dé-
montrer I'importance qu’il y a pour les marchands en
détail de la province de Québec de s’unir afin de pou-
voir protéger les intéréts du commerce en détail.

L’on procéda ensuite a I'appel des officiers et 4 la
lecture des minutes de la derniére convention, qui ont
été adoptées telles que lues.

Le secrétaire fit ensuite son rapport dans la forme
suivante:

M. le Président et MM. les Membres du Bureau Pro-
vincial : — .

Permettez-moi de présenter aussi briévement que
possible le rapport de la Neuviéme Convention An-
nuelle du Bureau Provincial pour la Province de Qué-
bec, de 'Association des Marchands Détailleurs du

Canada, Inc.
A la derniére Convention, une résolution avait été

adoptée demandant au Gouvernement de la Province

¢
}

Y
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de Québec d’établir un Bureau de Renseignements
sous le surveillance d’un Ministre de la Couronne, afin
de rendre la législation commergiale qui lui est sou-
mise aussi utile et pratique que possible. Copie de
cette résolution a été envoyée a qui de droit, mais au-
cune action n'a été prise a ce sujet, et les officiers exé-
cutifs n’ont pas cru devoir entreprendre une campagne
d’éducation a ce sujet encore pour le moment. Il sera
sans doute nécessaire de réitérer notre demande dans
le cours de la présente Convention.

Au sujet des Sociétés Coopératives, je dois dire
qu'un projet de Loi a été présenté a la dernicre Ses-
sion du Parlement Fédéral, & peu prés sur les mémes
bases que ceux qui ont été présentés précédemment, et
je dois dire que les officiers du Bureau Fédéral joints
aux circonstances qui ont prévalues dans le cours de
cette Session ont empéché I'adoption de cette mesure.
Cependant je crois devoir avertir les membres de cette
Convention qu'il est plus que probable que ce projet
de Loi sera présenté de nouveau au cours de la pro-
chaine Session, et qu'il est de la plus haute importance
pour le commerce de détail de se préparer immeédiate-
ment a offrir une opposition sérieuse a cette mesure
afin d’empécher que des priviléges spéciaux ne soient
accordés a un certain nombre de personnes dont le but
est de faire une concurrence déloyale aux marchands
en détail aussi bien qu’aux marchands en gros.

Au sujet de la résolution adoptée a la derniére
Convention, concernant le maintien des prix des arti-
cles portant une marque de commerce, je dois dire que
cette idée semble faire des progrées, car dans le cours
de I'année écoulée, un plus grand nombre de manufac-
turiers se sont informés des sentiments des détalllants
sur ce sujet ; cependant, il est bon de continuer ce tra-
vail, et de répandre cette pratique, dont l'effet est de
protéger le public en méme temps que le marchand en
détail.

A la derniére Convention, le Bureau Fédéral de
I'’Association avait été requis d’établir un service de
renseignements destiné & faire connaitre aux membres
de 'Association les noms et adresses des personnes qui
font une pratique de ne pas payer leurs fournisseurs.
Sur ce sujet, je dois dire qu'il a été possible d’organiser
a Montréal un Département de renseignement de ce
genre : afin de pouvoir faire un essai sérieux de cette
proposition, nous avons cru devoir I'appliquer au com-
merce des matériaux de construction. Ce Départe-
ment fonctionne depuis le mois de méi, 1912, et a pro-
duit les meilleurs résultats. Il serait peut-étre oppor-
tun pour les membres de cette Convention de considé-
rer 'opportunité dés maintenant d’étendre ce systéme
de renseignements a d’autres lignes de commerce, qui,

nous en sommes certains, ne sauront manquer d’en bé-
néficier.

La loi connue sous le nom de “Loi Lacombe”
crée beaucoup de disatisfaction dans le commerce, et

il serait important que cette loi soit amendée sur plu-
sieurs points : elle ne semble pas atteindre en pratique
le but cherché par le législateur. Les autres corps com-
merciaux sont oubliés également, et il serait peut-étre
bon que les représentants de notre Association rencon-
trent les représentants des autres corps commerciaux,
en vue de préparer des suggestions qui pourraient étre
présentées lors de la prochaine Session Provinciale.

l.a résolution adoptée concernant lUinspection des
poids et mesures a été référée au Bureau Fédéral, et je
dois dire que celui-ci n’a pas trouvé opportun de faire
les démarches nécessaires pour obtenir le changement
désir¢. T.es Membres se rendront compte facilement
que cette mesure a créé beaucoup d’intérét parmi les
commergants des diverses provinces, et qu’il n’est pas
facile de demander ce changement avant que toutes les
Provinces du Canada soient représentées dans 1’Asso-
ciation des Marchands Détailleurs ; mais comme vous
le constaterez tout a I’heure, nous avons maintenant
affilié les marchands des Provinces de la Colombie An-
glaise, de la Saskatchewan, de I’Alberta et du Mani-
toba, qui, avec la Province d’Ontario et la Province de
Québec, représentent environ 95 p. ¢. du commerce en
détail du Canada. Le Bureau Fédéral espére mainte-
nant étre en mesure de pouvoir demander bientot ce
changement.

L’idée de former un Comité composé de représen-
tants de marchands en gros et de marchands en détail
a fait certains progrés sans cependant avoir été réali-
sée ; il sera donc nécessaire de revenir sur ce sujet et
de réitérer le voeu déja énoncé.

Au sujet de la résolution concernant le travail des
femmes dans les magasins, et de limiter le nombre des
heures de travail, nous devons dire que grace aux re-
présentations faites par notre Association aux autori-
tés compétentes, la proposition classant les employées
dans les magasins sous une loi semblable & celle ré-
glant les employées de manufactures a été rejetée : il
a été relativement facile aux représentants de I’Asso-
ciation de démontrer que I'adoption de cette proposi-
tion causerait des ennuis assez sérieux aux employés
en meéme temps qu’aux patrons.

I’année 1913 est sur le point de se terminer, et je
ne voudfais pas anticiper sur le rapport qui vous sera
présenté couvrant le travail de 'année 1913, mais je
puis assurer que les marchands ont eu entiérement rai-
son de s’organiser, car des questions de la plus haute
importance ont-dit étre traitées cette année, et autre-
ment, il aurait été impossible d’obtenir raison sur cer-
tains sujets vitaux pour le commerce de détail. Je vous
invite a continuer d’améliorer I’Association, afin d’étre
plus en mesure encore dans I'avenir de pouvoir proté-
ger l'intérét du commerce en détail. Je dois remercier
les Officiers et les membres qui ont bien voulu donner
autant de leur temps, et ont bien voulu se dévouer
pour le bien commun de leurs confréres.

Le rapport du secrétaire est adopté sur proposi-
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tion de M. G. A. Archambault, secondé par M. Jos.
Picard.

Le rapport financier est ensuite lu et adopté sur
proposition de M. David Deschamps, secondé par M.
J. E. Deslauriers. Le rapport financier est jugé trés
satisfaisant, car il démontre une amélioration considé-
rable de la situation financiére de 1’Association.

L’on procéda ensuite a la formation des comités
provinciaux pour les Marchands de Nouveautés, les
Marchands de Chaussures, les Epiciers et les Mar-
chands de Ferronnerie.

Le Comité Provincial de la Section des Mar-
chands de Nouveautés est formé des messieurs sui-
vants: Président, M. J. O. Gareau, de Montréal; M. P.
J. Coté, de Québec; M. W. U. Boivin, de Montréal:
M. J. N. Turcotte, de Drummondyville, et M. J. A
Beaudry, secrétaire.

Le Comité Provincial -de la Section des Mar-
chands de Chaussures est composé de M. J. G. Wat-
son, de Montréal, président; de M. Louis Deschesnes,
de Québec; M. O. T. Piché, de Drummondville; M. J.
E. Deslauriers, de Montréal, et M. J. A Beaudry, de
Montréal, secrétaire.

Le Comité Provincial de la Section des Epiciers
est composé¢ de M. Jos. Picard, de Québec, président:
de MM. J. D. Boileau et G. A. Archambault, de Mont-
réal; M. Frangois Bourret, de Québec, M. J. A. Beau-
dry, de Montréal, secrétaire.

Le Comité Provincial de la Section de Ferronnerie
est composé de M. F. C. Lariviére, de Montréal, pré-
sident; de MM. N. Lemieux et O. Martin, de Québec;
David Deschamps, de Montréal, et J. A. Beaudry, de
Montréal, secrétaire.

SEANCE DE MERCREDI SOIR.

La séance de mercredi soir s’est ouverte a 8 heures
sous la présidence de M. G. A. Archambault. M. Ar-
thur Frederick Sheldon, président de 1'école “Sheldon
School of Business Science”, de Chicago, a fait une
conférence qui a été trés appréciée par un grand nom-
bre de marchands qui avaient tenu a I’entendre.
M. Sheldon a traité le sujet: “Comment réussir en
affaires” et a été fort applaudi.

SEANCE DE JEUDI MATIN.

- La séance de jeudi matin a eu lieu a 10.30 heures
sous la présidence de M. A. Laniel, et les divers co-
mités qui avaient été appointés la-veille ont présenté
leur rapport sur les diverses résolutions qui leur
avaient été confiées, et sur la recommandation des co-
mités, les résolutions suivantes ont été adoptées:
RESOLUTION No. 1.—La présente Convention
émet 3 nouveau le voeu de voir le Gouvernement de la
Province de Québec établir un Bureau de Renseigne-
ments sous la surveillance d’un ministre de la Cou-
ronne, afin de rendre la Législation Commerciale qui

lui est soumise aussi utile et pratique que possible.

RESOLUTION No. 2.—La présente Convention
se déclare radicalement opposée a ce que le Parlement
Fédéral accorde des priviléges spéciaux pour la forma-
tion de sociétés cogpératives, ces institutions allant di-
rectement a I'encontre des intéréts des détaillants.

RESOLUTION No. 3.—ILa présente Convention.
désapprouve les marchands qui, pour attirer la clien-
téle, distribuent des primes ou cadeaux a l'achat de
tous articles, ou emploient toute autre manoeuvre de
ce genre qui dénature la véritable fin du commerce ;
elle se déclare nettement contre ce systéme et propose
que copie de cette résolution soit envoyée au Bureau
Fédéral, a I'effet d’en adresser la teneur a tous les ma-
nufacturiers et commergants qui ont adopté cette ma-
niére de procéder.

RESOLUTION No. 4—La présente Convention
exprime l'opinion qu'il est du devoir et de l'intérét du
marchand détaillant de s’oposer a toute méthode qui
tend a supprimer l'effort individuel dans I'industrie et
le commerce, le procédé de diffusion de la marchandise
par le détaillant étant le plus économique qui soit et
celui qui offre le plus de garanties pour le public.

RESOLUTION No. 5.—La présente Convention se
déclare en faveur du maintien des prix des articles por-
tant des marques de commerce, et afin de répandre
cette pratique, cette Convention demande au Bureau
Fédéral de faire application au Parlement du Canada,
en vue d’amender la loi des marques de commerce de
maniére a ce que le prix fixé sur tout article portant
une marque de commerce soit le prix vendu aux con-
sommateurs.

RESOLUTION No. 6.—La présente Convention
préconise et recommande au Bureau Fédéral, I'établis-
sement d’un service de renseignements destiné a faire
connaitre aux membres de I’Association le nom et
I'adresse des personnes qui ne payent pas réguliére-
ment leurs fournisseurs, de fagoh a les mettre en garde
contre toute pratique déloyale de leur part.

RESOILUTION No. 7.—La présente Convention
réitére au Gouvernement Fédéral sa demande d’orga-
niser un Département de Commerce sur des bases sem-
blables a celles du Bureau de la Commission des Che-
mins de fer.

RESOLUTION No. 8—La présente Convention
constate le double préjudice causé aux Marchands dé-
taillants par les Colporteurs dans la Province de Qué-
bec : préjudice matériel en leur enlevant nombre d’af-
faires qui, san$ cette -concurrence aurait fatalement
passé par leur canal ; préjudice moral, en ce sens que
les ventes faites par les colporteurs donnent rarement
satisfaction et jettent le discrédit sur le commerze en
général, prévenant le consommateur contre tous négo-
ciants sans distinction. En conséquence, elle désire
que le Bureau Provincial soit invité 3 faire les démar-
ches nécessaires auprés du Gouvernement Provincial
pour faire augmenter le taux de la licence de sec col-
porteurs, et pour faire observer rigoureusement la loi
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des licences de la Provinee de Québec a ce sujet. Nom-
bre de colporteurs se disent représentants d’usines et
¢ehappent ainsi i la taxe provinciale ; il conviendrait
de les en frapper ¢galement, qu'ils soient accompagnés
de leur voiture de marchandises ou non.

RESOILUTION No. 9.—La présente Convention
est d'avis que la 1ot Lacombe, dans les termes actuels,
ne répond pas an but vis¢ et qu’elle est une source
d'ennuis et de pertes pour les créanciers : il convien-
drait done que les officiers exécutifs provinciaux, te-
nant compte des suggestions qui pourront étre faites
au cours de cette Convention pour en redresser la for-
me présente soumettent un projet d’amendement a la
Session courante, st faire se peut.

RESOLUTION No. 10.—la présente Conven-
tion trouve anormal que U'inspection des poids et me-
sures soit a la charge des Marchands ; cette vérifica-
tion destinc¢e o protéger le public devrait incomber au
trésor public. La Convention émet le voeu que le Bu-
reau IF¢deral prenne les mesures nécessaires pour faire
amender Ia Lot I'¢dérale dans le sens ci-dessus.

RESOLUTION No. 11.—I.a présente Convention
serait heurcuse de voir se constituer un Comité Provin-
cial nomm¢ par I'\ssociation des Marchands en gros
dans les différentes branches de commerce pour tra-
vailler paralléllement avec le Comité Provincial de
Association des Marchands Détailleurs du Canada,
Incorporce, a la honne entente entre ces deux classes de
commerce et i la cordialit¢ de leurs relations. D’un
commun accord, ces deux Comités délimiteraient le
champ d'action de chacune d’elles.

RESOLUTION No. 12.—La présente Convention
estime qu'il est de toute néeessité de pousser a la codi-
fication de nos lois commerciales ; les services que
cette reforme rendrait au commerce seraient des plus
precicux. et ¢'est du devoir des marchands détaillants
de faire tous leurs efforts pour y aboutir.

RESOLUTION No. 13. — La présente Conven-
tion cgalement dans le domaine Législatif estime qu'il
serait de toute justice d'¢tablir une lot de faillite uni-
forme ¢t plus humanitaire. 11 n'est pas équitable
qu'un homme par suite de revers indépendants de sa
volonte soit condamné pendant toute sa vie a payer sur
son maigre salaire d'employé le taux de rembourse-
ment d'une faillite qui n'a rien cu de déshonorant.

RESOLUTION No. 14. — La présente Conven-
tion estime qu'au degré de développement ou en est le
Canada, unc Lxposition International serait un moyen
incomparable pour faire connaitre au monde entier le
progres fabuleux du Dominion et attirer une foule de
visiteurs venus des quatre coins de la terre. Le profit
que retireraient les marchands détaillants d’une telle
manifestation n'est pas i mettre en doute, et leur Asso-
ciation décide de se joindre au mouvement en faveur
d'une Exposition Internationale et i en appuyer le pro-
jet de ses suggestions personnelles,

RESOLUTION No. 15—La présente Convention
estime qu'au degré de développement ot en est le Ca-

nada, une Exposition Annuelle serait uu moyen in-
comparable pour faire connaitre au monde entier le
progres fabuleux du Dominion et attirer une foule de
visiteurs venus des quatre coins de la terre. Le profit
que retireraient les marchands détaillants d’une telle
manifestation n’est pas a mettre en doute, et leur As-
sociation décide de se joindre au mouvement en faveur
d’une Exposition Internationale et a en appuyer le pro-
jet de ses suggestions personnelles.

Résolution No 16.—Que la présente Convention
désire exprimer 'opinion qu’il ne serait pas dans I'in-
térét du public ni dans l'intérét des épiciers licenciés
que le commerce des liqueurs soit séparé de celui des
épiciers et nous demandons au gouvernement de la
province de Québec de bien vouloir maintenir la Loi
des Licences de la province de Québec dans sa forme
actuelle sur ce point, car nous considérons que le pré-
sent systéme est plus économique et offre plus de sé-
curité au public au point de vue des dangers qu’offre
le commerce des liqueurs.

Résolution No 17.—Que cette Convention désire
exprimer l'opinion que la Loi proposée concernant
I'institution des colis postaux doit s’appuyer sur deux
principes fondamentaux: d’abord que le tarif soit éta-
bli d’apres la distance et ensuite que le tarif soit suffi-
sant pour payer les dépenses encourues par l'institu-
tion de ce systéme, et nous demandons au Bureau Fé-
déral de notre Association de porter une attention par-
ticuliére a cette question et de faire les démarches né-
cessaires pour que ces principes soient adoptés par les
autorités compétentes.

Résolution No 18.—Que cette Convention désire
exprimer l'opinion que le Code Civil, relativement au
paiement des matériaux de construction, devrait étre
amendé de maniére a ce que les fournisseurs puissent
prendre une hypotheque sur la construction dans les
soixante jours de la livraison des matériaux en don-
nant les avis nc¢cessaires au propriétaire.

I’on procéda ensuite a I'élection des officiers pour
'année courante, qui a donné les résultats suivants:

Président Provincial, M. A. Laniel, de Montréal:
Ter vice-président provincial, M. Jos. Picard, de Qué-
bec; 2éme vice-président provincial, M. Oscar T. Pi-
ché, de Drummondyville; trésorier provincial, M. J. P.
Gervais, de Montréal; secrétaire provincial, M. J. A.
Beaudry, de Montréal; auditeur, M. J. G. Watson, de
Montréal. M. J.-O. Gareau, de Montréal, a présidé a
I’élection. -

La date et I’endroit de la prochaine convention
provinciale ont été laissés aux soins des officiers exé-
cutifs.

L’on procéda ensuite a l'installation des officiers
et ceux-ci en prenant leurs fauteuils ont remercié leurs
confréres de la confiance qu'ils leur avaient témoignée
et ils les ont assurés de tout leur dévouement.

Les délégués élus sur le Bureau Fédéral de I’As-
sociation sont MM. J. O. Gareau, W. U. Boivin, A.
Laniel, de Montréal; Jos. Picard, de Québec; Oscar T,
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Piché, de Drummondville; J. P. Coté, de Québec; ]J.
(. Watson et J. A. Beaudry, de Montréal, étant par la
Constitution membres a vie du Bureau Fédéral.

Un vote de remerciement fut ensuite adopté en fa-
veur des officiers sortant de charge, et particuliére-
ment en faveur de M. L.-F. Falardeau, ex-président
provincial. Tous les délégués ont appris avec beau-

coup de regret la maladic qui 'avait retenu chez lui.

Un vote de remerciements est aussi adopté en fa-
veur des officiers du Mess du 03i¢me Régiment qui ont
bien voulu mettre leur salon a la disposition des

delégués.

J.a séance est levee.

A WVAAAAN

VAAAA

LEXPOSITION DE PRODUITS ALIMENTAIRES
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[’exposition de produits alimentaires qui s'est
terminée samedi dernier, aprés avoir duré huit jours,
a remporté un succes qui fera époque dans les annales
de I'Association des Epiciers de Montréal, étant donné
que les résultats obtenus sous tous les rapports ont dé-

n'aurait pu choisir un local qui répondit micux aux be-
soins de la cause des exposants.  l.c commerce d'¢pi-
cerie, s'il demande une multitude de JDistributeurs en
détail, ne dépend que d'un nombre plutit restreint de

producteurs, et la derni¢re exposition en avait réun

Vue générale de I’Exposition de Produits Alimentaires tenue & Montréal du 11 au 18 octobre

passé les prévisions méme des plus optimistes. Les
organisateurs n’avaient non plus rien négligé pour sa-
tisfaire tout le monde et ils peuvent avec droit se féli-
iter du succés qui a couronné leurs efforts.

.a salle d’exercice du 65iéme Régiment se préte
+ merveille 4 des démonstrations de ce genre, et on

environ vingt-cing qui eussent ¢té perdus dans une en-
ceinte plus vaste que l'arsenal du 63icme ; la, chacun
s’est trouvé absolument a son aise dans le symétrique
groupement dessiné par les organisatcurs et adminis-
trateurs.

Le coup d’oeil que présentait I'cnsemble des éta-
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lages a forcé 'admiration des milliers de personnes qui
se sont pressées durant toute la semaine devant les
houtiques des exposants. De fait, a part les décora-
tions de la salle, qui comportaient une multitude de
drapeaux et de banderoles aux couleurs variées et de
hon goat, la disposition des marchandises d’é¢talage
¢tait réellement bien faite pour attirer les regards
méme des plus indifférents. 11y en avait pour tous les
golts et tous les besoins, et tous ceux qui se sont
...né la peine de se déranger pour visiter I'exposition,
en sont revenus avec leur bagage de connaissances
considérablement augmenté. Les marchands détail-
lants y ont découvert des produits qu’ils ne connais-
saient pas, et le public a appris a mieux connaitre l'em-

tout de méme éprouvé le besoin et l'utilité de se faire
représenter a l'exposition, ot elle exhibait, sous la sur-
veillance de MM. J. H. Howard et D. Foster, un assot-
timent conplet de ses produits, qui consistent en polis
de toutes sortes, mais qui comprennent plus particu-
licrement les marques bien connues de “Brasso” et de
“Zebra.” Le premier de ces produits sert a polir les
surfaces unies comme l'acier, le cuivre et le nickel ; le
second est bien connu aussi des ménagéres comme 1'un
des meilleurs polis pour poéles et tuyaux. Pendant la
durée de l'exposition, les représentants de la compa-
gnie Reckitt & Sons offraient de parier qu’actin au-
tre produit destiné aux mémes fing ne pouvait faire
aussi rapidement et aussi efficacement le travail que

» . .
NUGGEY
POLISH
-~ -« &
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Vue de I'exhibit de la “Nugget” Polish Co. Ltd.

ploi de nombreux articles qui lui étaient déja jusqu'a
un certain point familiers.

Enfin, et pour résumer, disons que l'exposition de
produits alimentaires aura servi les intéréts des pro-'
ducteurs, des distributeurs et du public. C’était la
son role, et elle I'a rempli a la satisfaction de tous,

Nous nous devons de faire une énumération suc-
cincte des étalages, et, pour ne blesser les susceptibi-
lités de personne, nous commencerons par ceux qui
s'offraient les premiers aux regards des visiteurs des

leur entrée a 'exposition.

Reckitt & Sons

Cette maison, universellement connue déja, avait

r

I'on peut faire avec le “Brasso.” Inutile de dire que le
déf n’a pas été relevé. Par contre, les représentants
sont heureux de nous déclarer qu'ils ont insgrit, du-
rant la semaine, des commandes. pour un' chiffre tré:
respectable.

Lake of the Woods

La compagnie de minoterie du Lac des Bois, I'une
des maisons les plus avantageusement connues du
pays, et dont les valeurs sont des mieux cotées a la
Bourse, n'avait pas dédaigné prendre part a I'exposi-
tion ; au contraire, elle a fait les choses royalement.
Dans l'une des plus vastes boutiques, elle avait fait la
part égale a deux de ses meilleurs produits : la farine
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“Five Roses” et le fin gruau “Breakfast Food,” qui se
prépare tout comme la farine d'avoire, mais qui est
faite du meilleur blé.

Au centre de l'étalage, dans une niche tendue
d’étoffe bleue, on avait placé une sac de farine “Five
Roses,” sur lequel un jeu de lumicres projetait une
clarté éblouissante, donnant exactement au coton du
sac la blancheur de la farine y contenue.

Comme comptoir, une magnifique vitrine treés bien
éclairée, dans la quelle on pouvait voir un grand non-
bre de chefs-d’oeuvre culinaires, tous exécutés au
moyen de la farine “Five Roses.” ILa compagnie avait
voulu par la démontrer que cette farine incomparable
peut servir a toutes fins, et elle a convaincu méme les
plus sceptiques.

MM. E. Emery et Ernest Cloutier avaient charge
de I'exhibit, et ils se sont dépensés sans compter pour
donner aux nombreux visiteurs tous les renseigne-
ments concernant les qualités et les modes d’emploi
des produits de la Lake of the Woods Milling Co.

The James Stewart Mfg. Co., Limited

Cette compagnie exposait un poéle de cuisine qui
a été toute une révélation pour les visiteurs a I'expo-
sition. Le “Pennant,” tel est le nom du poéle, agit
sous l'action du gaz ou du charbon, ou encore sous
'action des deux a la fois.

L’invention ne tient pas du prodige précisément ;
mais encore fallait-il y penser. Et <’est la maison

Stewart qui a eu cette pensée de réaliser le réve de
toutes les ménageres.

Ainsi, le poele Pennant a deux combustibles est
une réalit¢. — deux fourncaux complets en un seul,
prets a fonetionner au moyen soit du gaz, soit du char-
bon ou bien encore en se servant des deux. Merveille !
Pas du tout, ¢’est simplement le résultat tangible d'une
pensée supericure qui a reconnu a la fois le besoin et
la possibilité¢ d'une construction de ce genre unique et
homogeéne et qui I'a accomplie.

Gillette Safety Razor Co., Limited

['¢talage de rasoirs Gillette a attir¢, comme bien

'on pense, des foules nombreuses.  I.es amis du fa-

.

L’exhibit de la Borden Milk Company, I'un des mieux appréciés a la derniére exposition.

meux rasoir lui ont fait une visite d’amitié, et ceux qui
ne le connaissaient que de nom ont voulu entrer dans
son intimité. C'est ainsi que les agents Starke-Seybold
ILimited ont été constamment occupés a fournir quan-
tit¢ de renseignements au sujet du Rasoir de Sureté
Gillette.

Ces nombreux visiteurs, nous en sommes surs, de-
viendront des clients réguliers, car le rasoir Gillette
leur donnera de beaucoup le plus de satisfaction pour
chaque dollar payé.

National Cash Register

I.a National Cash Register Company exhibait sept
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H. J. Heinz

Tout le monde a voulu voir les * 57 Variétés,” qui,
mues par un pouvoir ¢lectrique, défilaient devant les
regards.  La génération connait bien certains des pro-
duits les plus populaires de Heinz, mais bien peu de
personnes ¢taient au courant de la grande variété de
Aussi I'dtalage a-t-il fait s'ouvrir grands

De fait, la maison Heinz pre-

ces produits,
bien des yeux ahuris.
pare tout ce qui peut se consommer sous forme de

pickles, sauces, catsups, etc.
Laporte, Martin, Limitée

I.a erande maison d'importation qu'est celle de
g

qui leur étaient faites concernant les produits a la mon-
tre. M. Martin s'est déclaré trés satisfait des résul-
tats obtenus, ainsi que de I'administration de l'expo-
sition,

Borden Milk Company.

M. O. Lalonde, qui avait charge du magnifique
exhibit de la compagnie, nous a confié qu'il était des
plus  satisfaits des résultats obtenus. La part qu’il a
prise a I'exposition lui a permis de faire, sinon mieux
connaitre, du moins mieux apprécier ses produits.

De fait, les quelque 20,000 personnes qui ont vi-
sité I'exposition au cours de la semaine, ont eu I'avan-
tage de goutter le riche lait que la compagnie distri-

=
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L'un des exhibits qui ont été les plus achalandés durant la semaine d’exposition.

Laporte, Martin, Limitée, de Montréal, par les soins
de M. Charles

exhibit*de

Martin, avait mis bien en évidence un
tout premier ordre, comportant, outre les
articles.généraux en épicerie, des produits dont elle a
le controle exclusif au Canada, c'est-a-dire les legumes
variés, asperges gcantes, macédoines, haricots,
pois des marques “Soleil,” “Frs. Petit” e

I'huile d'olive

petits
t “lecourt” ,
I'extrait de malt “Miller,”
tous les vins toniques, vieux Bourgogne et Quinquina,
la limonade “Savourcuse,” de \’ ichy, etc., etc.

Le public commercant et consgmmateur s'est
porté en foule a I'étalage, et MM, Charle\ Martin et
W. Imbleau, qui avaient charge de I'exhibit, se sont
multipliés pour répondre

“NMinerva,”

aux demandes d’informations

bues a ses abonnés, de méme que le fameux Café au
Lait de la marque “Reindeer”, que l'on trouve chez
tous les détaillants. Leés produits de marque Borden
sont préparés dans les conditions les plus hygiéniques
possible. Le lait est propre, riche, pur, sans danger et
trés nourrissant; il est refroidi immédiatement aprés
la traite, et maintenu sur la glace, loin de toute con-
tamination, jusqu'a ce qu'il soit livré aux consomma-
teurs.

M. Lalonde déclare avoir fait des affaires précieuses,
durant I'exposition, et ne tarit pas d’éloges a I'adresse
des organisateurs. A 'étalage, il était assisté de MM.
Wilfrid Laurin et M. Hembdt, lesquels étaient char-
ges de voir au Service qui a été parfait.
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N. K. Fairbank & Co. Limited.

M. J. Robinson, gérant de la publicité pour la:

Compagnie Fairbank, et qui avait charge de son exhi-
bit, est aussi au nombre des heureux qui ont été des
plus satisfaits des résultats de 'exposition.

La compagnie exhibait un assortiment complet
de ses produits qui consistent en “Cottelene”, “Fairy
Soap”, “Sunny Monday Soap”, “Boar’s Head Lard”,
“Gold Dust”, “Polly Cream Cleaner”.

M. Robinson a enregistré, durant la semaine, de
trés nombreuses commandes, dont la bonne partie lui
vient de nouveaux clients.

Nugget Polish Co.

MM. Parsons et Hart, qui représentaient leur

tes sortes, en montrait une cinquantaine de variétés a
I'exposition. L’arrangement était bien distribué, et
bien fait pour attirer l'attention des visiteurs qui ont
tenu a se rendre compte de la valeur des produits.

The T. A. Lytle Co.

Cette importante maison exhibait plus de 50 pro-
duits divers, consistant en “Pickles”, Sauces, Gelées,
Sirops, Vins, Moutardes, Saindoux, Savons, et le fa-
meux composé culinaire “Crisco”™. MM. Forbes et Na-
deau, les agents a Montréal, et qui ont leurs bureaux
au No 449 rue St-Paul, sont enchantés des résultats
obtenus, car ils ont fait, a I'exposition, une grande se-
maine de belles affaires. Il convient de dire qu'il n'y a

Le magnifique exhibit de la maison N. K. Fairbank Co. Limited.

compagnie a cette exposition, y ont fait des affaires
d’or. C’est leur expression. Non seulement ils ont en-
registré de bonnes commandes de la part du commer-
ce, mais ils reconnaissent avoir fait connaitre leurs
produits au public sous leur vrai jour. '

Ils ont, par des démonstrations pratiques, con-
vaincu les visiteurs de la supériorité du Poli “Nugget”,
ce cirage que ni I'eau ni la boue n’affectent et qui ne
se déteint pas sur les vétements.

La semaine leur a été profitable sous tous les
rapports, et ils en sont f#eés satisfaits.

D. S. Perrin & Co. Ltd.

Cette maison bien connu pour ses biscuits de tou-

rien d’étonnant en cela, car les produits de T. A. Lytle
sont bien connus pour leur qualité supérieure, et il
suffit de les montrer pour en assurer la vente.

M. Forbes, Jr., était en charge de l'exhibit et a
donné un excellent service.

Toledo Scale Co.

- La “Balance Honnéte”, sans ressort, et calcula-
trice Toledo avait sa place toute marquée a I'exposi-
tion d’épicerie. ILa compagnie en avait exposé 10 mo-
déles différents, destinés a des fins diverses, et chacun
de ces modéles a émerveillé la foule par sa justesse, sa
précision et sa sensibilité. La balance Toledo a servi
un double but: celui d’annoncer la puissante compa-
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gnie manufacturiére, et celui de donner au public I'as-
curance d'une pesée juste et équitabie chaque fois
qu'il se fournit chez un marchand qui emploie les ba-
lances Toledo.

La preuve en est que depuis que le Service des
Colis Postaux est établi aux Etats-Unis, le gouverne-
ment de la République, pour s’assurer un service irré-
prochable, a commandé plusieurs de ses balances a la
Toledo Scale Co. Ces balances sont maintenant tres
répandues, et, pour conserver leur clientéle, tous les
marchands devront les adopter tot ou tard.

McCaskey Account Registers.

Les représentants de cette compagnie a l'exposi-

tion se sont arrétés a ses comptoirs, désireux de se
faire servir une bonne tasse de Cacao par la “Petite
Chocolatiére” en costume. ILe personnel nombreux
qui assistait cette derniére a eu fort a faire pour ré-
pondre a tous. Toutefois, il a pu y parvenir grace au
service systématique réglé par les directeurs de la
maison. Et maintenant, le nom de Baker est gravé
pour longtemps dans la mémoire de tout le monde.

“Le Prix Courant”.

Toujours désireux de servir les intéréts du com-
merce et du public en général, “Le Prix Courant”
avait installé, a I'entrée méme de la salle d’exposition,

Vue du comptoir de la Lake of the Woods Milling Co., & 'exposition.

tion, quoique nombreux, ont été trés occupés toute la
semaine a expliquer le fonctionnement de leurs regis-
tres de comptes a tous ceux que cela intéressait, et
ils étaient nombreux. Pour eux comme pour tous les
autres exposants, la semaine a été fructueuse.

Walter Baker & Co.

La fameuse maison qui fabrique le non moins
fameux chocolat Baker a connu la gloire au cours de
la semaine d’exposition. Elle exhibait toutes les va-
riétés de ses produits et tous les visiteurs a 'exposi-

un bureau de renseignements qui a amplement dé-
montré toute son utilité.

Nous avons pu répondre a des milliers de deman-
des d’informations concernant lés exposants, les arti-
cles a 'étalage, et une multitude d’autres détails. En
plagant 1a un bureau de ce genre, nous avions la ferme
conviction d’étre utiles a quelqu’un. La vérité est que
nous avons fait plus que nous n’avions escompté, et
nous en sommes doublement heureux. Les témoigna-
ges nombreux de contentement que nous avons regus
de toutes parts nous sont une douce compensation
pour le travail que nous nous étions imposé.
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Le bureau installé a I'exposition par “Le Prix Courant”, 'organe des Marchands-Détaillants dans
la Province de Québec.

L’Enseignement, la Note Dominante du Progrés Commercial Moderne

Enseigner aux employés a bien penser vaut cent
fois mieux que les réprimander et corriger leurs er-
reurs.

Enseigner — Etudier — Apprendre — c’est une
bonne devise pour tout homme d’affaires et le mar-
chand qui fait de cette devise le principe de ses affaires,
n'aura pas a se gratter la téte et a se tracasser parce
que sa clientele et ses profits diminuent.

Une des grandes causes des faillites, dans le com-
merce de détail, c’est le manque d’entrainement de la
part des employés. Les marchands qui ont passé nom-
bre d’années dans le commerce, en gagnant, au prix de
quantité de rudes chocs et de désappointements, cette
chose inestimable : I'Expérience, engagent trop sou-
vent un jeune homme, tout neuf en affaires, le mettent
derriére un comptoir et comptent qu’il va se débrouil-

ler sans aucun entrainement préalable, rien qu’avec les.

quelques avis qu’'on lui a donnés, le matin ou il sest
mis a sa besogne. L’expérience est un professeur qui
coute cher et suivant cette vieille loi, le jeune commis
paie cher pour acquérir I'expérience qui finalement en
fera un employé ayant une réelle valeur pour son pa-
tron. Le coiit de cet apprentissage doit par la force
méme des choses, étre déduit des profits du patron. Si
le comptable, dans presque tous les magasins, pouvait

connaitre exactement les prix coutants et faire ses en-
trées en conséquence, le plus fort item du coté du débit
serait 'Expérience. Rien n’éliminera cette perte qui
réduit les profits des marchands d’'une maniére aussi
efficace que les écoles pour les employés. Ceci est vrai
pour la marchandise comme pour la science ou pour
toute autre entreprise. Le commerce est une évolution
et chaque année il faut de nouvelles méthodes. Les
conditions des affaires changent sans cesse, ce qui
exige de nouveaux efforts de la part du marchand et de
ses employeés.

L’homme qui étudie et qui enseigne aux gens qu'il
emploie comment on arrive a résoudre les problémes
de chaque nouvelle année, est 'homme dont le magasin
attire et garde la clientéle du public.

Il s’est manifesté un réveil dans 1 cehamp de tou-
tes les entreprises en ce qui concerne l'instruction in-
dustrielle.

Dans toutes les sections du pays les agriculteurs
s'organisent et étudient les moyens d’obtenir un rende-
ment plus fort de leurs arpents de terrain.

Dans le monde manufacturier, il y a un mouve-
ment qui s’accentue de jour en jour, en faveur de l'ins-
truction industrielle.



66h LE PRIX COURANT, VENDREDI, 24 OCTOBRE 1913. VOL. XLVI— No 43.

Des écoles sont fondées on I'on apprend aux em-
ployés a 'micux faire leur besogne et par sui‘te a élimi-
ner les pertes provenant de I'inexpérience, a augmen-
ter leur efficacité et a gagner davantage a la fois pour
cux ct pour leurs patrons. Cette idée de I'école a été
mise a profit avec autant d’efficacité pour 'homme qui
coule du métal en fusion dans la fonderie que pour son
frere d’armes dans la chambre des dessinateurs au bu-
reau et vendant sur la route.

l.e mot “ Ecole " ne fait plus songer a des jambes
nues, a des blouses, des habits de guingan, et des sou-
taches.

l.a cloche de I'école du vingtiéme siécle résonne
au-deld de la chambre des enfants et se fait entendre
dans la manufacture, le bureau, le champ et le maga-
sin. La récente Convention du “Hundred Point Club,”
a Dayton, fait souvenir des débuts de I'enseignement
industriel en Amérique ct dans le monde entier. Ce
club se compose de vendeurs de la National Cash Re-
gister Company, qui ont atteint un certain chiffre d’af-
faires pendant une année. On y voit des représentants
de la Compagnie venant de toutes les parties du
monde. lLe but de cette convention est d’enseigner
des méthodes améliorées de vente, de discuter les pro-
blemes du magasin, du burean et de la manufacture, et
d'indiquer comment on peut les résoudre par l'usage
du produit de cette entreprise. On assure que 'hon-
neur de faire partic de cette, convention est un des
principaux buts poursuivis par’chaque vendeur durant
toute I'année. On met en relief de nouvelles idées, on
suggére de nouveaux points de vue pour rendre I'ou-
vrage du vendeur plus effectif et de plus haute valeur
pour le marchand. —-

Parmi les plus importantes questions discutées a
I'Ecole du “Hundred Point Club,” on remarque celle
de la meilleure méthode d'entrainement pour les com-
mis. L'instruction des commis dans les magasins de
détail est la note dominante du progrés commercial
aujourd’hui.  C'est pourquoi ce sujet important a été
I'objet d’une trés grande attention aux séances de cette
Ecole a Dayton, de telle sorte que les représentants du
Mational Cash Register seraient en mesure de fournir
aux marchands, dans leurs territoires respectifs, des
idées pratiques sur la maniére de diriger des écoles
pour les employés, sur la fagon d’entrainer leurs com-
mis en ce qui concerne la vente des marchandises et de
rendre leurs services plus utiles & leurs patrons.

Le Hundred Point Club n'est que Tagrandisse-

ment de la petite école fréquentée vers 1880 par les
cinq premiers vendeurs de la Compagnie. Le prési-
dent de la Compagnie était 'instructeur. Il apprenait.
a ses hommes la maniére d’expliquer l'usage de leur
produit et il n'a jamais cessé de professer depuis ce
“temps-la. Pratiquement chacun des départements de
cette entreprise est organisé sur la base d’une école, il
y a des réunions réguliéres pour étudier et apprendre
-la maniére d’améliorer le travail et d’augmenter I'effi-
cacité de ses membres.

i

Aux Etats, aussi, certains des principaux colléges
ont organisé ou l'on y considére la question d’établir
des cours d'étude spécialement adaptés aux besoins
des marchands. Ceci indique que la nécessité des
écoles commerciales se fait sentir aujourd’hui plus
fortement que jamais. Le marchand qui réussit et qui
réussira sera non pas 'homme dont le magasin est le
lieu de prédilection des oisifs, mais 'homme qui étudie
et met en pratique des idées relatives a la tenue d’'un
magasin — la meilleure maniére d’assurer un prompt
service — la valeur de records exacts en affaires — la
meilleure maniére de stimuler 'ambition de ses com-
mis, de satisfaire ses clients et les nombreux autres
problémes dont la solution détermine soit le succes
soit les revers en affaires.

Il n’est pas besoin d’avoir des centaines ou des
milliers d’employés pour constituer une école commer-
ciale intéressante. De fait, on s’occupe surtout dans
nos écoles supérieures et dans nos colléges de mainte-
nir assez faible le nombre des éléves. Plus la classe se
compose de peu d'éleves, plus efficace est le travail
d’enseignement.

Le marchand qui n’a que quelques commis dans
son magasin, qui est anxieux de progresser et de faire
a son magasin le plus prospére de son quartier, ne peut
guére mieux faire que d’ouvrir une école pour amélio-
rer les méthodes de vente ses commis, développer
leurs attitudes, les exercer a étre attentifs et exacts
lorsqu’ils manient de I'argent, pour créer des stimulants
qui fassent augmenter le volume des ventes de chaque
commis, bref, pour obtenir les résultats que tout com-
mergant est en droit d’attendre de ses affaires.

[.es marchands peuvent tirer profit de 'exemple
donner par les entreprises industrielles. Ils étudient
de nouvelles méthodes et adoptent de nouvelles idées
constamment ; ils exercent leurs employés a gagner de
I'efficacité ; ils stimulent leur ambition ; ils leur font
sentir qu’ils ne sont pas simplement des “rouages”
comme on dit, mais des facteurs importants et effectifs
qui assurent partout le succés commercial et industriel.

Comme le facteur humain en affaires exige plus
d’attention que jamais, les marchands en viennent par-
tout a se rendre compte que les hommes et les femmes,
leurs commis et leurs employés sont des éléments aussi
importants de leur succés que le stock de marchan-
dises qu'ils tiennent, ou I'emplacement de leur maga-
sin. Un bon emplacement et un bon stock de mar-
chandises sont des faeteurs de succés commercial sur
lesquels il n’est pas besoin d'insister. Le troisiéme é1é-
ment — les emplopyés entrainés et efficaces — le chai-
non qui relie le magasin, les marchandises et les clients
— exige plus de soins de la part du patron que jamais.
Le négociant, qui veut ne pas se laisser distancer, sui-
vra les maitres de I'éducation industrielle ; il éduquera
et exercera ses employés en appliquant des méthodes
définies — au moyen d’une école fondée pour ses em-
ployés — pou™itteindre les divers buts qu’il poursuit
en affaires.

<
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VOUS ETES SUR D’UN POIDSEXACT QUAND on se SERT des BALANCES TOLEDO

N

- M

B Quand vous achetez vos marchan- [Q

{p| dises, regardez s'il y a l'enseigne 4

B \/]

I , PAS DE RESSORTS o
POIDS JUSTE |l

LN

4

H TOLEDO ELECTRIC —
NDSPRNGS bl <ONEST WEIGHT
] 3 * ’ . .
Des centaines de mulliers d’ar- o — Les marchands qui emploient les

ticles de publicité, avec les mots A5t
oi-dossns, sont, distribués sanuelle. Balances Toledo bénéficient de cette
publicité, Demandez & n’importe

ment par la TOLEDO SCALE
COMPANY et le public acheteur
est mis au courant du fait
qu'il y a

JUSTICE DE CHAQUE
COTE DU COMPTOIR,

chaque fois qu'on emploie ces ma-

S[E=5]

a2l SG— DI

lequel de nos représentants de vous
expliquer pourquoi nous garantis-
sons de fournir une meilleure ba-

lance calculatrice pour moins d'ar-

[ DS

gent que n'importe quelle autre

=2l DlIS

chines. compagnie. (N |
N
® o)
N [\
& TOLEDO SCALE Co., - 55 Rue Notre-Dame Est, Montréal. [
:—: TELEPHONE :MAIN 5157. l=.:
.. MANUFACTURE g - - WINDSOR, ONT. 1t
1 ) |
= V)
A~ =
D | ° N 4
1 Approbation — )
g Apres avoir fait une enquéte pratique sur tous )
N\ les autres genres de balances qu'on peut employer N\

pour cet objet, le Gouvernement des Etats-Unis a 5 l
donné sa commande pour 200 Balances Toledo des- | \

tinées au service des Colis Postaux, en octobre 1912, ‘
Il a été si satisfait de son achat que, le 9 avril i

1913, il & donné une commande de 500 autres ba-
lances, ce qui donne un total, jusqu’a présent, de 700
balances achetées pour le service des Colis Postaux.
Il reconnait le mérite supérieur de la balance. “Pas de
Ressorts—Poids exact,” et ce magnifique achat est la
preuve la plus éclatante du fait qu'il n'y a dansle
monde aucune balance rivalisant avec la TOLEDO.
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Les attaches de \s\
GREENING '

pour vaches

g m

—_—

il
)
)

sont les plus légeres, les plus
solides et les meilleures chai-
nes sur le marché.

Fabriquées en six grandeurs
et six genres.

Nous avons aussi les laisses,
chaines d’attaches pour les
chiens, chenils, chaines d’at-
taches pour bétail, ainsi que
longes.

TOILE METALLIQUE

TOILE METALEIUE A PASSER LE SABLE.
TOILE METALLIQUE A VANNER.
TOILE METALLIQUE REGALYANISEE.

Toutes espéces de toile
métallique et treillag €.\
Cable métallique. Garni-
tures de cable métallique.

Manufacturés par

The B. Greening Wire Co.

LIMITED

HAMILTON, Ont. MONTREAL, Qué.




VOL. XLVI—No 43. LE PRIX COURANT, VENDREDI, 24 OCTOBRE 1913. 69

. %ﬂl(ﬁil%ﬂ
Matériel a Toiture Black Diamond

Le matériel a toiture
#| BLACK DIAMOND
2| est le résultat d'an-
.i| nées d'efforts faits
| pour atteindre Ia
perfection. Une ma-
H nufactare bien outil-
lée et des ouvriers
compétents, expéri.
mentés, produisent
des milliers de rou-
leaux de ‘ BLACK
¢ DIAMOND" chaque
sunde et vous pouvez
étre sr, M. le Mar-
chand, que vous re-
commandez un arti-
cle de premier ordre.
Nous vous soutien-
drons et assumerons
| tous les risquesa ce
il sujet.
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De méme que le Dia- _

mant est considéré |

comme le Roi des :
Joyaux; de méme
le MATERIEL A TOI-
TURE “BLACK DIA-
IOND” est le Roi
des Matériaux 2

Toiture.
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LA MARQUE QUE VOUS POUVEZ TOUJOURS RECOMMANDER-

-

Pour le commerce du printemps, laissez-nous vous coter nos prix
sur les articles suivants :

" Papier a doubler Gris et Paille.
Papiers de construction goudronnés et secs, “Cyclone’’ et Crown"’.
Goudron et Ciment a Toitures.
Papiers pour murs, Journaux, Livres et Papiers de Couleurs.
Papiers d'emballage Manille, Bruns, Fibres et Gris.
Feutre a Tapis, Etc.

Laissez-nous vous coter nos prix du Matérlel a Toiture tout préparé. Nous avons de

bons arguments pour la vente de toutes les marchandises qui vous indiqueront la maniére d'expliquer
les nombreux ‘usages de notre papier spécial et de nos feutres goudronnés pour Toitures.

Une de nos spécialités est notre Matériel a Toiture en Feutre Goudronné et Gravier.
Nous avons des listes de toitures qui ont duré beaucoup plus de vingt-cing ans. Ce matériel est
absolument a I'épreuve du feu et est d'un prix raisonnable.

NOUS FERONS TOUTE LICNE SPECIALE DEMANDEE. ECRIVEZ POUR RENSEIGNEMENTS. : ‘

ALEX. McCARTHUR & COMPANY, LIMITED. [

82 RUE McCILL

MONTREAL - - QUEBEC.
ml%xmﬂlw]lw"fwltﬁ|wlwl
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S| VOUS DESIREZ AVOIR DES CLIENTS SATISFAITS,

VENDEZ UNIQUEMENT DES MARCHANDISES PORTANT LE NOM DE

JAMIESON

| G2 O

=== O

[ O[S 'JI[&%.‘JIMIMJIM

;E R N I POUR' TOUS USAGES COMPRENANT NOTRE

VERNIS “COPALLINE” ET NOS TEINTURES

SSHlICERes

N/} AU VERNIS.
71 Wi
(4 PElN T U R E S Marques : —CROWN & ANCHOR —ISLAND CITY Jl ‘
—RAINBOW. Des centaines de clients sont préts a | 13
?‘ PREPAREES PURES témoigner que leur emploi donne une satisfaction j ';)
N parfaite. Y
| o i
] C O U L E U R S Notre maison est une du petit nombre des manufac- [\
wuriers fabriquant des couleurs séches, et nous sommes [N

o o S E C H E S ainsi en mesure de savoir que des couleurs broyées &

la laque (Japan), ou & 1'Huile de lin pure raffinée,
— sont d’'une pureté incontestable.

l |
!
T TIC, ==

R. C. JAMIESON & CO.

ETABLIS EN l§58

MONTREAL ¢t VANCOUVER -'MITED:
PROPRIETAIRES ET DIRECTEURS DE LA COMPAGNIE

P. D. DODS & CO. LIMITED.

NOUS AVONS PLUS D'UN DEMI-SIECLE D’EXPE-
RIENCE COMME GARANTIE DE NOS PRODUITS.
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Assurez-vous

si votre stock de

Cartouches
DOMINION

EST COMPLET.

Fabriquées, au Canada pour les

Sportsmen Canadiens.

Les. Cartouches a fusil de chasse (shot shells) DOMINION sont chargées de poudres
sans fumée, Jes meilleures du monde, et les plombs sont refroidis deux fois.
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Batisse Gillette

Il

Batisse Vineberg
Construite pendant |'hiver 1911.12.

A~
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The Atlas Construction Company, Limited,

ENTREPRENEURS DE CONSTRUCTIONS EN BETON

—
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ET BETON ARME :
i
~ |
3 -
Nous exécutons des batisses en béton durant toute 'année, —

en été comme en hiver, et notre travail est garanti.

NS 2

G a IS T2IS SIS TS =l

Pour tous renseignements s’ adresser a

[ =G ==

A ATLAS CONSTRUCTION COMPANY, LIMITED |
A 37 rue Belmont : : : MONTREAL ol
N e e e 2 I Sl Sl HIGET o
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NOUS MANUFACTURONS LES

Haches, Ciseaux a Froid, Marteaux,
Rabots, Outils pour bois de Char-
pente, Herminettes, Etc.,

De la Plus Haute
Qualité.

Nous employons le MEILLEUR
ACIER convenant a chaque outil.

NOTRE CATALOGUE.

ECRIVEZ POUR AVOIR I

Potre Garantie

Nous 'garantissons que nous remplacerons,
sans aucun frais, tous les outils qui seront
reconnus défectueux comme matiére ou fagon.

ALLAN HILLS EDGE TOOL CO.

LIMITED

Galt, Ontario, Canada.
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Cette éternelle note de charbon §

peut étre maintenue dans des limites raisonnables.
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le Confort et I’Economie,

Chauffer rapidement et a peu de frais.
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Les gens de VOTRE VILLE consentiraient trés volontiers & fermer leur fournaise ou leur poéle &
charbon et iv s'epargner les tracas, la saleté et les dépenses résultant de leur fonctionnement, quand on
n'a besoin de chaleur qu'au début de la matinée et de la soirée, si vous attiriez leur attention sur le

Moyen Plus Simple, Plus Rapide et Bien Moins Coiiteux

|G =24

d'obtenir de la chaleur juste au moment voulu et sans encourir la dépense de combustible, quand elle n'est |FN
pas utile. D19
DI {

Les Chaufferettes a FHuile de Miller

Sans Fumée ni Odeur,

Produisent une chaleur intense sans fumée ni odeur.

a2llS sl alie ==l
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Pourvues d'un Indicateur pour I'Huile et d’'un Extincteur Automatique : fonte de Laiton.

:‘_! No. 452—4 Pintes, Garniture Nickelée. No. 460— 414 Chopines, Garniture Nickelée.
ﬁ Commandez ou écrivez-nous tout de suite pour renseigneménts.

% LEWIS BROS, Limited, - - Montréal.

Nl  OTTAWA, - 5 TORONTO, ; : VANCOUVER.
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LES MANUFACTURIERS

Qui désirent ardemment augmenter leur pros-
périté  industrieile devraient s’établir a

AISONNEUVE

L~
”,

PSSR

HSEANIEEAISSS ']lmilﬁﬁfﬂl[%

] “ LA PITTSBURG DU CANADA * -
Contigiie a la Ville de Montréal et s’étendant le long du Fleuve St-Laurent. F—<
] CI-DESSOUS, _ s _ YOICI CER- ,'g
CERTAINS DES L, : . ' TAINES DES o
: FABRICANTS :‘N”FAWU‘ b
. DE CHAUSSL- ES GENERA- 1 9F
. . LES DEJA )
BES DELA - o | ETaBuEs. Q
ETABLIS. LT , S0
8 Masio-Vickers  [J
1 Kingsbur Shipyards and 4
1% ; F )tl Drydock. W
4 [19p ootwear. St. Lawrence |4
f;.' ‘\ Dufresne ' Sugar. ’\‘
= D & Locke. Canadian e
1IN . Cotton. "\\‘
1 lavictas Shoe. X !
¢ 1ibd Warden King h| 4
:- ) Rideau Shoe. . .teng:ndry. N
¢ 1IN i ] 0¢ >
10 Muir & Son. Machinery Co. qt
‘4 |IYL| Smardon Shee. American Cau. b1 q
A (|| Parisian Shoe. Watson-Foster. V)
417 N Shawinigan N
E APl ALk Water &Power. )L
4 ll4] McDermot Shoe. Dominion Light D! G
SIS Dufresae Shoe. Heat & Power. |2
1/a La Société d'Air |}
3 ﬁ. DES BANQUES Liquide de Paris. 9@
4 United Soap.
i % Montréal. Viau Fréres. s—J,
Commerce. National K
E HIb's - Licorice. |
E ) Toronto. King Paper Box.  |(§)
A [[rS]  Molsons. Dominion)Dye. A
ﬁ Provinciale. A.B. Stove. - ’ ‘
'S Gare.
—J POUR DETAILS COMPLETS, PLANS ET RENSEIGNEMENTS GENERAUX, S'ADRESSER A L_HJ
N - :
@ M. G. ECREMENT, Sec.lIrés. )
P Hotel-de-Ville, MAISONNEUVE. bl d
\ r . . . . . . . . [) ' - /
(S JI%]IWI%]IW&Y&HK%IMIMK%'ZUQ
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Qui a le plus haut record pour la journée?

Quand vos commis s'intéressent a savoir qui a vendu le plus de marchandises,
vous avez fournile meilleur aiguillon pour faire augmenterle volume des ventes.

En outre d'étre une sauvegarde pour chaque transaction, la Caisse Enregistreuse National

donme un rapport complet du travail de chaque commis. . Le -commis sait qu'il reoit

positivement erédit pour tout l'ouvrage queil fait.

CeciTencourage a faive preuve d'habileté, d’honnéteté et de vigilance et entretient une ému-

lation amicale dans le but de vendre plus de marchandises et par suite d’élever le chiffre de

vos affaires. |
Rendez-vous compte de ce que fera la Caisse Enregistreuse
fabriquée pour un magasin de Il'importance du vétre.

The National Cash Register Company

Quartiers Généraux pour le Canada; Bureaux 2 Montréal :
285 Rue Yonge, - Toronto.

1-3 Rue Notre-Dame Quest.

O
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LES DISQUES A VALVE “VIiCTOR 200”

Convenables pour valves du type Jenkins. Fabriqués en cuivre avec 4me damiante, ce qui permet
la dilatation et la contraction. Un disque “Victor 200” durera plus longtemps quune douzaine de
disques en caoutchouc vulcanisé ou en composition.

UN FORT TEMOIGNAGE.

Ce que dit I'ingénieur en chef dn vapeur “‘Stanley™ du gouvernement au sujet des Disques A Valve “Victor 200.""
Messieurs T. McAVITY & FILS, Ltée,

a St-John, N. B.

Messieurs : Ci-inclus je vous envoie un disque a valve “Victor 200" que j'ai employ¢ constamment pendant & peu pros
quatre années dans une valve d’eau au fond de mes bouillotres sous une pression de 160 hivres. Vous poruves constater qu'il est
en trés bon état relativement au temps d'usage, et il parait bon pourun an ou deux de
plus. Quant aux disques de Jenkins, je me suis trouvé dans 1 nécessité de les renouveler
tous les trois ou quatre mois,

Il n'y a pas de doute que le “Victor 200*" est le meilleur disque 3 valve sur le marché,
spécialement pour 1'eau salée ou les acides.  Je ne peux pas le trop vanter, surtout pour la
grande économie de temps et de travail qu'il assure aux ingcuicurs ; il rend aussi les
valves absolument étanches en tout temps.

J'ai I'honneur de vous présenter, Messieurs, mes salutations empressées,

(Signé) JOHN T. MEREDITI, ingénicur en chef.

Ces disques “VICTOR 200” ont une haute valeur; si vous
ne vous en servez pas, cela vous rapportera de les connaitre.
Il vous sera avantageux de refuser tout substitut. 1l n’y a rien

“d’aussi bon”. Si votre marchand ne peut pas vous les four-
Mc

nir, écrivez-nous directement.

T. McAVITY & FILS, Limitée.

MONTREAL. ° ST-JOHN, N. B. WINNIPEG.

POSEZ DES QUESTIONS.

‘est la raison d'étre de notre Bureau de Renseignements que de répondre & vos questions. Cela nous
cofite des milliers de dollars par an---mais les réponses ne vous cofltent rien.

Quand vos clients veulent savoir quelque chose @ propos du béton---quand ils demandent qu’on les
aide & calculer les proportions d'un silo ou d’une allée ou méme d'un montoir et que vous ne pouvez donner
la réponse  a bréle-pourpoint ”', adressez-nous la demande de renseignement ; nous y répondrons com-
pléetement et promptement.

Ce service de Renseignements est un des secours qui aident 4 la vente du

CANADA Portland CEMENT

L'intérét queiﬂous portons a la vente du Ciment Canada ne s’arréte pas quand le ciment vous
est vendu. Nous ne le considéronspas comme VENDU tant que votre client ne | a pas mélangé conve-
nablement pour en faire du béton et ne I'a pas employé de la facon qui lu’l donnera le plus de satis-
faction. Le Ciment Canada est probablement le produit le mieux annoncé au Canada. Vous pouvez

en faire la ligne QUI RAPPORTE LE PLUS parmi celles que vous tenez Et une fagon d'y arriver,
c'est de vous adresser a notre Bureau de Renseignements, chaque fois qu'un client a besoin d’aide.

Adressez toutes les demandes au
BUREAU DE RENSEICNEMENTS

CANADA CEMENT COMPANY LIMITEE.

MONTREAL.

BUREAU DE VENTES A

MONTREAL. TORONTO. WINNIPEC. CALCARY.

Commandez du Ciment au plus proche Bureau de Ventes. o
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Pourquoi ne pas faire un petit palais de volre magasin en utilisant les cases Watksr?

ELZEAR TURCOTTE, AU COIN DES RUES DES FOSSES ET GRANT A QUEBEC, P- Q.

La vignette dans le coin en bas, & gauche, montre I’aspect de I'ancien magasin et les trois autres vignettes
montrent le magasin remodelé.

Les Dépendances (Fixtures) “Walker Bin”

font un arrangement idéal de magasin. Elles font économiser 257, de votre surface de plancher, permettent de
faire un étalage intérieur propre et attrayant, facilitent le déplacement rapide des marchandises, augmentent
par la le volume de vos affaires, vos profits et votre prestige. Les facilités modernes qu'elles procurent pour le
maniement du stock d'épicerie sont des auxiliaires étonnants dans n'importe quel magasin.

Parmi les nomb eux commergants qui utilisent les ““‘Walker Bins”, 3 Montréal et aux environs, nous
pouvons mentionner :

M‘l‘\d. Walter Paul MM. W. Biltcliffe MM. W.J. Falle MM. P. Charest
“ 0. Qratton “ T.K.T. Stone “ A. Dewitt “ A. Dubuc
i S. Girouard “ Z.Rivet ‘““ H.Ward ‘“ B.Ram
.. D.J. Munro “ 0. Dionne “ C. Beausoleil “ R. W. Hadley
p W. Brouillet “ E. Le Boeuf ‘“ J. Robertson & Son ‘“ J. O. Pesant
¥ T. Waldron “J. 0. Mailhot * Goodwins, Limited “ J. E. Groulx
- J. F. L°“.8ti“ ‘" Louis Bois : “ P.J. Guay ‘“  Ged. Monette
H. Longtin “ 0. Fournier ‘“  D. Hamilton “  Wm. Hawthorne

Envoyez le plan du plancher de votre magasin et demandez notre catalogue et nos estimés.

THE WALKER BIN & STORE FIXTURE CO., LIMITED

Dessinateurs et Manufacturiers d’Installations de magasins modernes.

BERLIN, ONTARIO.

Agents: W. S. SILCOCK, R. R. RANKINE,
33 Rue St-Niocolas, Montréal. ’ 4 Rue Wright, St-Jean, N.B.
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Marque de Commerce

La Qualit¢ Gagne et Retient les Clicnts

La Coutellerie de la marque “TREE” de H. Boker & Cie,
est pleine de qualité combinée avecle plus beau fini.

Fera plus que satisfaire vos clients les plus difficiles.

G = 2 lC 526 oINS Tl Dl D[ A D[ s S

A T - —

rarque de Commerce
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““EDELWEISS" La plus haute qualité, ie meilleur fini qu'il soit possible de produire. Garanti raser
parfaitement et durer toute la vie sil'on en prend soin comme il faut

sont trées demandés parce que leur qual.té ust bien supérieure
a celle des canifs ordinaires

Demandez a votre fournisseur en gros de vous mon-
trer tout I’'assortiment de Coutellerie Marque “Tree” de

H. BOKER & CIE.

Les Couteaux ‘‘RADIUM' ont gagné leur haute réputation par leur taillant étonnant, et leur

main d'oeuvre est de premier ordre.

@-”-Bﬂkzasco S

| CPATENT JOINT _ e

- ‘& e ’ “ —
&0 @)

ale ‘:.....;’\.,_. o

Les petits ot grands ciseaux ‘‘TRIPLUS'’ rempliront d’aise vos clientescarils coupent nettementsur
toutzleur Ionggueur. Les petits et grands ciseaux “TRIPLUS" de Boker dureront deux fois plus
longtemps que les ciseaux de n'importe quelle autre fabrication.

En vente dans toutes les grandes maisons de Quincaillerie en gros.

‘'Marque de Commerce
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Cette vignette fait

voir une de nos Fournaises \a Air Ch&“d

Ces fournaises forment une : pécialité par elles-mémes.

Soyez assurés qu’elles vous donneront satisfaction.

Nous garantissons toutes les fournaises qui sont installées par nous ou
d'aprés nos instructions.

Ne payez pas avant d'¢tre satisfaits.

Vous trouverez plus loin une liste des endroits oli nous avons installé
nos FOURNAISES A AIR CHAUD.

PRENEZ DES INFORMATIONS VOUS-MEME.

Spécialité de Pocles en acier de toutes grandeurs pour Couvents, Coll¢-
ges et Presbytéres

ifices pourvus de nos ‘‘Fournaises & Air Chaud” :

Black Lake, Qué., église. Roxton Pond, Qué., couvent.

Bois-Francs, Qué., église. Roxton Pond, Qué., presbytére.

Carleton Place, Qué | église. Sabrevois, Qué, église.

Compton, Qué., église. St-Louis, Richelieu, église et presby-

East Hereford, Qué., église. tére.

East Stanbridge, Qué., église et sa- St-Basile le Grand, Qué., église.
cristie. St-Claude, Qué., église.

East Stanbridge, Qué., presbytére.  St-David, Qué., église.

Fermount, égiise méthodiste. St-Faustin, Qué., église.

Ile Dupas, Qué., presbytére. St-Frs-Xavier, Brompton, Q., église.

i.ac Bouchette, Qué., église, St-Henri de Mascouche, Q., collége.

Lac-aux-Ecorces, Qu¢, église. St-Jovite, Qué., ¢glise.

La Tuque, Qué., église. St-Mathias, sur Richelien, église.

Montcerf, Qué., église. St-Nazaire, Qué., église.

Notre-Dame du Portage, église. St-Nazaire, Qué., presbytére.

Outremont, église baptiste. St-Pascal Baylon, Kussel, Ont., église.

Rapide de I'Orignal, Qué., église. St Thomas d’Aquin, Qué., presbytére.

R pide de 1'Orignal, presbytere. Sorel, Qué., église,

R pde de 1'Orignal, Qué., école. Villeray, Qué., église.

Richelieu, Qué., égiise Yamaska, Qué , etc , etc.

Roxton Pond, Qué., église.

RECORD FOUNDRY & M ACHINE CO.
17, Rue Mill, MONTREAL.

Tél. Vic., 146. Usines a Moncton, N. B.

LES OUTILS DE BUGHERON
DE PINK

LLes outils Etalons dans toutes les provinces
du Dominion, en Nouvelle Zélande, Aus-
tralie, ete.

Nous manufacturons toutes sortes d’outils
de b\‘lcheron—l,égers et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE, No 87
Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendus dans tout le Dominion par tous les
Marchands de ferronnerie en gros et en

détail. The
THOS. PINK Co., Limited

Manufacturiers d'OUTILS de BUCHERON _
PEMBROKE . ONTARIO FABRIQUES AU CANADA
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A DENTS DE LANCE
PERFECTIONNEES

Reconnus Les Maelilleurs

La supériorité de ces scies provient de
I'emploi de I'Acier a Rasoir, notre propriété
personnelle, et de notre procédé secret de
trempe.

Les “Godendards” Maple Leaf ont un
tranchant plus vif, qui dure plus longtemps
que tout autre obtenu par tout procédé de
trempe ordinaire. Si vous en doutez pre-
nez deux scies—une ‘“Maple Leaf’”’ et une
scie d'une autre fabrication, faites-en I'essai
dansles mémes conditions. Quand I'épreu- |/

ve sera terminée, vous serez convaincu que
nos avancés sont parfaitement fondés.
Chaque scie Maple Leaf est absolument
garantie. C’est maintenant le moment
de placer vos commandes pour les
‘‘Codendards’ MAPLE LEAF. Exigez

cette marque a la prochaine commande,

Nous fabriquons ausii des Scies a ruban
circu'aires, a bardeaux, concaves, a rainu-
res, a onglet, “Gang”, a chariot, a glace,
égoines, scies a montures (buck), de bou-
cher, a émonder, ainsi que tous les acces-
soires. Nous avons en magasin un grand
assortiment de scies pour I'Ouest Canadiéen
a notre succursale de Vancouver.

Demandez par lettre nos listes de prix

et catalogues.

Shurly - Dietrich Co.
Limited.

GALT, - Ontario.
—~ET —

1642, Rue Pandora,
Vancouver, C. A.
No. 44 No. 55

Scie & dos convexe. Scie & dos d-oit aminci.
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JOSEPH RODGERS & SONS, LIMITED
. 8heffield, Ang.

Evitez les imitations de notre

COUTELLERIE,

en vous assurant que cette MARQUE
EXACTE se trouve sur chaque lame.

- “_‘\r,ﬁklﬂ I MOENApp

K

GRanTED 6%

Seuls Agents pour le Canada:

JAMES HUTTON & CO., Montréal.

AVIS PUBLIC

—

AVIS PUBLIC est par les présentes donné par la succes-
sion de la feue Anna Kelly, veuve de Patrick John Durac.k,
qu'elle va adresser une requéte pour obtenir un acte spécial

A la prochsine session de la Législature

Québec en vue d'sutoriser la vente de la propriété de ladite

succession ainsi que de celles de sa sceur,

Kelly et de son pére, feu William Kelly et daps le but
d'éclairer tous les doutes au sujet de I'effet de leurs testaments

ainsi que d’autres questions.

BLAIR, LAVERTY et HALE,

Montréal, 15 octobre 1913.

Procureurs pour les Demandeurs,

de la' Province de

Ja feue Catherine
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Life Assurance Co’y
:-: of New-York :-
(Compagnie 4 Fonds Soclal)

ACtf.ccecccccccncss socecece $397,0685,341.31
Polices en vigueur au 31 dé-
wabre 1912 ..oviececcnes 12,837,042.

Bn 1912, la compagnie a é-

da des poli-
mis au Canada po 32,185,993

Elle a déposé enptre les
mains du Gouvernement
Canadien et de fidei-com-
mis canadiens, exclusive-
ment pour les Canadiens

eNVITON ..vvevnereennees '$16,000,0C0
Il y a plus de 532.000 Canadiens assur(s
dans la METROPOLITAN.

WESTERN

ASSURANCE CO.

INCORPOREEL EN 188!
ACTIFR, audeldde - -  $3,284,179.93
Bureau Principal: TORON10, Ont,
Hon. GEo. A. Cox, Président,
W. R. Brock, Vice-Président.
W. B. MERIELE, Gérant-Général.
C. C. FOSTER, Secrétaire,

Auccursale de Montréal:
61 RUE ST-PIERRE.

ROBT. BICKERDIKE, Géran

THE FEDERAL LIFE
ASSURANCE CO.
BUREAU-CHEF : HAMILTON CAN.
CHIFFRES D’AFFAIRES 1912

ACTIF AUGMENTRE DE $440,648. 30
SURPLUS REALISE 3107,:20.90
ASSURANCE EN VIGUEUR $25,555,267.00
C. L. SWEENEY, Gérant Provincia
Montréal, Québec.

Téléphone : Main 553

ESINHART & EVANS

Courtiers d’Assurance

<eu, Vie, Accident, Cambriolage,
Bris de glaces, Automobiles,
Responsabilité des Fonctionnaires

Agents principaux pour : ‘
The Scottish Union & National 15, Co,
d’Edinbourg,
German American Insurance Co.

de New-York,

Bureau : EDIFICE LAKE of the WOODS

39 rue St-Sacrement,
MOTREAL

Assurances

L’ASSISTANCE QUE PROCURE
L’ASSURANCE-VIE

L'assurance-vie est une banque d’é-
pargne si vous voulez la mettre sur une
base d’affaire des plus simples et des
plus claires, a déclaré I'Hon. John Wa-

namaker, dans une allocution qui a fait

sensation 3 la récente convention des
agents de la Fidelity Mutual Life Insu-
rance Co, Un intérét tout particulier se
manifestait en faveur de M, Wanamaker
qu'on avait hate d'entendre parler; M.
Wanamaker comptait autrefois parmi
les gents ayant les plus forts montants
d'assurances aux Etats-Unis, et son fils,
M. Rodman Wanamaker, tient aujour-
d'hui la téte parmi les assurés, Il ajou-
ta: “Non seulement c’est une banque
d'épargne mais elle est collatérale. Je
n‘aurais pas été prét i entreprendre la
construction de mes magasins, au mo-
ment ot je le fis, si je n'avais pas éco-
nomisé deux millions et demi, peu 2
peu. Je ne me rendais pas compte de ce
que je faisais, Je pense que je ferais
bien le voyage de San Francisco rlen
que pour serrer la main 3 I'Nomme qui
m'a lancé, s'il vivait encore. Je tiens a
vous dire que je ne connais pas d’hom-
mes plus dignes que ceux qui se sont
engagés dans une compagnie d'assuran-
ce-vie pour faire du bon ouvrage, Clest
une chose différente de I'assurance con-
tre l'incendie. A force de travail, un
homme peut refaire une fortune, mais
quand il s’agit de la vie humaine. vous
enchainez votre temps 4 un  fidei-com-
mis qui prend soin de la mére si le fils
est parti, qui prend soin et assiste d'une
manicre pratique ceux qui ont été lais-
sés par leurs parents,

“J'ai dit que I'assurance-vic est une
banque d'épargne, J'ajouterai que cer-
taines de mes polices étaient rédigées
de telle fagon que quand vous ne pou-
vicz emprunter aucune somme d'argent
aux banques ou sur les bons du gouver-
nement, pendant la panique de 1907, les
compagnies d’assurance m’en prétérent
li-dessus. Vous voyez done que prendre
une police est tout autre chose que de
se préparer 3 la mort. Il vous appartient
d’agrandir votre entreprise, Il vous faut
comprendre que cela signifie autant et
méme plus 3 'homme que vous assurez
qu'a vous. Vous pouvez obtenir un em-
ploi d’un genre ou de l'autre et gagner
votre vie; mais quelle perte pour 'hom-
me. qui, parce ¢7'il n'a pas un fidéle
ami qui 1é renseigne, quitte ce monde
sans pourvoir aux besoins des siens ou
aux causes charitables qu’il aurait 3 sou-
tenir. Aucune classe d’hommes d’affai-
res n'a une vocation plus pratique. Vous

Rl

ASSUREZ- VOUS
DANS

LA SAUUEGARDE

1o PARCE S8es Tauxsont aussi avantageux
QueE que ceux de n'importe quelle
compaguie,
Ses pollces sont plus libérales
que celles de n'importe quelle
compagnie.
Ses garanties sont .ur‘rlou-
ros 2 la généralité de cellesdes
autrescompagnies.
La sagesse ct I'expérience de
sa direction sont une garan-
tie de succés pour les années
futures,
Par-dessus tout, elle est une
compagnie Canadlienne-
Frangaise et ses capitaux res.
tent dans la Province de
Québec pour le bénéflce des
notres.

Slége Sooclal 1 7 Place d'Armes
MONTREAL

20 P‘Icl
QuE
30 PARCE
QuUE
40 PARCE
QuUE

8o PARCE
QUE

2SO\
LS
'£ d‘l;@

G
LY/

Succursale an Canada, Burean Chef A Montréal
DIRECTEURS

Sir Alexandre Lacoste M. Chevalier, Ecr. William
Molson Macpherson, Ecr., T. J. Drummond Recr.

J. Gardner Thompson, Gérant.

J. W. Binnie, Assistant-Gérant.

Les Prévoyants du Canada

Assurance Fonds de Penslon
CAPITAL AUTORISE $500,000
Achetez des Parts des Prévoyants 1

Parce que c’est un placement sans

pareil -

Parce que c’est, avec la plus petite
prime, la plus gros:ze rente;

Parce que c'est la senle compagnie
A ““Fonds Social’’ faisant une spéciali-
té du Fonds de Pension.

Total de 1'actif du Fonds de Pension
seulement : $384,936.39.

Bureau & Montréal :

Chambre 22,
Edifice **La Patrie®
Bureau - Chel,

. 85, rue Dalhousie,
‘QUEBEC.
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' Union Mutual Life Insurance
cOmpany’ de I’ortlanl,

MAINB
FRED. E. RICHARDS, '
Président.

Valeur acceptée de Garanties Ca-
nadlennes. détenues par le Gouver-
nement Fédéral pour la protecticn
des Porteurs de Police, $1,206,576

Toutes les polices émises avec
Dividendes Annuels sur pai.ment
de la prime annuelle de deuxiéme

' année.

Ouverture exceptionnelle pour
Agents dans la Province de Québec
et 'Est d’Ontario. S’adresser a

WALTER L. JOSEPH, Gérant.
151 rue St-Jacques, MONTREAL.

COMPAGNIE

MONTREAL -CANADA

D'ASSURANCE CONTRE L'INCENDIE
Fondée en 1869
Téléphone Bell Main 5381

avez assumé bien plus de responsabilité
que I'homme qui vend simplement des
chaussures ou des chemises. C'est quel-
que chose de si différent que le but de
vos efforts devrait vous attirer beaucoup
de respect. 3 vous tous qui étes engagés
dans une profession aussi honorable et
aussi nécessaire au bonheur de tant de
gens, Un but aussi noble devrait stimu-
ler toute I'énergic de n'importe quel
homme de fagon i ce qu'il obtienne I¢
plus d’efficacité possible.
“L'intégrité irréprochable d'un
me, c'est 13 la base des succeés de  cet
homme, Permettez-moi, ¢n  concluant.
de rappeler le souvenir de I'homme d’af-
faires le plus distingué des Etats-Unis,
M. J. Pierpont Morgan. Quand il arriva
ici de Londres, il n'était simplement que
le fils de Julius Morgan, un banquier
qui avait remporté d'éclatants succes.
M. Morgan n'avait pas d'argent i cette
époque, mais il avait une chose qui vaut
mieux que l'argent. Sa parole était tout
aussi bonne que n’importe quelle obli-
gation, Les gens reconnurent ce fait et
ils lui confiérent plus d'argent que nom-
bre des banques de New-York n'en re-
cevaient en dépot. Il se servait de cet
argent en donnant 3 peu prés 2 p.c. d'in-
téret, C'est ainsi qu'il put acheter
galeries artistiques et de grandes bi-
bliothéques. Toute son affaire,

ho:m-

c’était

Police No. 35,407

Une Police dans la

CANADA LIFE

Devient une source de revenu.

Montant $5,000
Age d’admission 35.
Vie 20 versements  Date, 30 avril 1884

~ Total des primes payées $3,140.

Profits payés en espéces

durant la période de
paiement des primes. - - $729.10
Profits payés en espdces
e 1905 - - - - - - - - 14390
Profits payés en espéces
enl9l0 - - - - - - . - 198.00
$3,140.00 $1,071.00
Cofit exact jusqu'en 1910 - - 2,089.00

Rewmarquez que depuis 1905, sans avoif
eu 4 payer d’autres primes, la police a

. donné un revenu progressif.

GANADA LIFE ASSURANCE CO

Bureau Chef - TORONTO, Ont

ses

Ca Gompagnie d’'Assurance
MUTUELLE DU COririERCE

Contre !'incendle
Aotif exoédant . . $5660,000.00

DRPOT AU GOUVERNEMENT
en conformité avec la nouvelle Loi des
Assurances de Québec, 8 Edouard VII, Chap. 6.

Buresu-Chef; 151 rue Qirouard, St-Hyacinthe

At covroosnsnnes - o va $557§385.95
Réserve............ $193,071.19
Autres Valeurs
passives ... 20,68
$213,759.19
Surplus pour les assurés........... $344,126.76

Bureau - Chef :
EDIFICE DULUTH,

60 rue Notre-Dame Ouest,
angiedela rue bt Sulpnce

MONT
L. A. Lavallée, Prénident

Ferd. Pagé, Gérant Provincial

L Assurance  Mont-Royat

(Compagnie Indépendante (Incendie)

Bureaux: 74 rue Notre-Dame Ouest
Coin St-Frangois-Xavier, MONTREAL

RODOLPHE FORGET, Président.
J. E CLEMENT, Jr.. Gérant-Général

Sun Life of Canada

.................... $ 49,605,616.49

Assurances en vigueur.... 182,732,420.00

Ecrivez au Bureau Principal,
Montréal, pour vous procurer la
brochure intitulée ‘Prospere et

Progressive."

RESPONSABILITE PATRONALE

La Prevoyance
* Capital $500,000.00

Aussi : — Accidents, Maladies, Glaces,
Vol, Garantie de Fidélite, Garantie de
contrats.

ASSURANCE D'AUTOMOBILES
Bureau Chef :

160 rue St-Jacques, .
Tel. Bell : Main 1626

Montréal

EDIFICE ROYAL, “

CAPI: AL AUTORISE, $2,000,000

2 PLACE D’ARMES,

BRITISH COLONIAL

FIRE INSURANCE COMPANY

CAPITAL SOUSCRIT, $1,000,000

——

- MONTREAL.

Agents demandés pour les districts non représentés.
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PATENTES

DBTENUES PROMPTEMENT

Dans tous les pays. Pour renseignements de
mandez le Guide del’Inventeur quisera envoy ¢
gratis, e

& MARION, 354 rue Université,
::Agl':gr la rue Ste-Catherine, REdifice dels
Banque des Marchands.

NEW VICTORIA HOTEL

H. FONTAINE, PROPRIETAIRE
QUEBE®
1,'’HOte]l des commis-voyageurs,

Plan Américain. Taux, a partir de $2.50.

JOSEPH FORTIER
Fabrioant-Papetier

Ateli;lr de lli(e,lntreé l:llun, p’rypo-.bd
aphie, Rellef et Gaufrage. .
g:u?m de Livres de Comptabilité.
Formules et fournitures de Bureau,

210 rue Notre-Dame Ouest,

(Angle de la rue St-Pierre). MONTEERAL.

PA!N POUR OISBAUX est lo “Cottaw
Seed” fabriqué d'aprds six brevets. Mar
chandise de confiance ; rien ne peut Pappro
cher comme valeur et comme pep

Chez tous les fournisseurs en gros.

GARAND, TERROUX -& CIE

BANQUIERS ET COURTIERS

48 rue Notre-Dame Cuest
MONTREAL

TRL. BELL, MAIN 1859

BELANGER & BELANGER

Notaires, Comptables et Commissaires

“TRUST & LOAN BUILDING.
Neo 30 rue St-Jaocques, . MONTREAL

Argent 4 Préterd ¢, 5et6%

FOURRURES

Manteaux en Mouton de Perse
faits sur commande par un
dessinateur expert, ci-devant

employé d’une grande maison
locale.

Tous genres de fourrures re-
modelées.

Peaux et ouvrage garantis,
prix modérés.

A. J. LELIEVRE

MANCHONNIER

150, RUE ST-DENIS, =~ MONTREAL.
' Tél., Est 3521.

Spécialité :

Manteaux de Mouton de Perse,

Tous genres de Fourrures réparées,
teintes et nettoyées.

d'inspirer la confiance, la confiance, la
confiance,

“I1 me semble que c'est la votre capi-
tal, On oubliera un jour secs galeries ar-
tistiques et ses magnifiques tableaux,
mais on n'oubliera jamais que c'était un
homme en qui le peuple avait confiance.
C’est 13 le grand point. Chacun d¢ nous
a ses aspirations. Occupons-nous avant
tout de nous former un caractére qui
inspire confiance.”

Ventes parles Shérifs

Semaine du 1er au 8 novembre
District d’Ottawa

—J. Denis Clément vs John Baxter.

La moitié indivise des lots Nos. 2, 3,
4 et 5 du rang B et la partie Quest des
lots 4 et 5 et la moitié sud du lat 6 du
rang A, avec les batisses sus-érigées,

Vente au bureau d’enregistrement, en

la cité de Hull, le 4 novembre a 10.20
heures a.m,
District de Québec
—Dame Dulsina Richard vs Etienne

Lefebvre, .

Le lot No. 1837 du cadastre officiel
pour le quartier Jacques-Cartier, de la
cité de Québec, avec les batisses dessus
construites, circonstances et dépendan-
ces.

Vente au bureau du shérif le 7 novem-
bre, 3 10 heures a.m,

—Dame Marie Joséphine Bacon vs
Lucien, Tétu Bacon.

Le fot No. 2125 du cadastre officiel
pour le quartier St-Pierre, de la cité de
Québec, avec les batisses dessus cons-
truites, circonstances et dépendances.

ACTES INSCRITS AU BUREAU
D’ENREGISTREMENT A TROIS-
RIVIERES,

Testaments

Misellez Bellemare 3 Athanase Des-
coteaux, StéMathieu; Veuve Frs. La-
certe 3 J. Eug. Lacerte, Yamachiche;
Joseph Gauthier 3 Emma Bourassa,
Yamachiche,

Ventes

Canada Realty Co, 3 Jean Bédard,
Shawinigan Heights; Canada Realty Co.
a4 Eva Stern, Shawinigan Heights; Ca-
nada Realty Co. 3 Rose Duceppe, Sha-
winigan Heights; Canada Realtv Co. 3
Elodie Legault, Shawinigan Heights;
Canada Realty Co. 3 Edouard "Maré-
chal, Shawinigan Heights; Nestor Fa-
gnan & Cie 3 The Leach Piano Co..
Shawinigan Heights; Elzéar Gélinas 3
Cyprien Gélinas, Trois-Riviéres; Joseph
Villemure 3 J. H. A. Bernard, Ste-Flore;
Nazaire Descrénes i Théobald Juneau,
Shawinigan Falls; Josanhat Dupont 3
J. C. A. Ricard, Grand’Mére: Hubert
Massicotte 3 J. Chamberland, Grand-
Mére; Corporation Grand’Mére 3 J.
Chamberland, Grand’Mére: J. Chamber-
land 3 Albert Colin, Grand’Mére; Dame

GEO. GONTHIER H. E. MIDGLEY
Licencié Institut Comptable-Incorporé
Comptable

GONTHIER & MIDGLEY

Comptables & Auditeurs

103 RUE ST-FRS-XAVIER.
Téléphone Adresse télegraphique
Main 2701-519 “Gontley ™’

Ouvertare des Classes!

Foumitures Classiques, Cahiers
d’exercices, papier qualite supé- |
rieure. Papier Ecolier, Blocs-Notes,
Papier a lettres. Boites de Papete-
rie, Plumes, Crayons, Ardoises,
Boites d’écoliers, etc., etc. !

Demandez échantillons et prix a

La Compagaie J. B. Rolland & Fils. |
53, Rue St-Sulpice - Montréal.

Maison Fondée en 1870

AUGUSTE COUILLARD
IMPORTATEUR DR

Ferronneri- et Quincaillerie, Verres &
. Vitres, Peintures, Etc.

Spécialité s Polles de toutes sorte:

Neos. $33 A 239 rue At-Panl
Voutes 1a et 14 8t-Amable, MONTREAL

La msaison n'a pas de Commis-voyageurs e
fait benéficier ses clients de cette economie. At
tention toute spéciale aux commandes par s
malle, Messieurs les marchands de la campagne
leronlt“touioura servis au plus bas prix du
marché,

L. R. MoN1BRIAND
Architecte et Mesvreur,

‘P. A. GAGNON
Comptable Licencié

(Chartered Accountant)
Chambre 318,318,317
Edifice Banque Québeo.
11 Place d’Armes, MONTREAL,.
Téléphone Bell Main 4913

Arthur W, Wilks, Alexander Burnett

WILKS & BURNETT

Cemptables, Auditeurs, Commissaires pour
toutes les Provinces. .

' Reglement d’affaires de Faillites

602 Batisse Banque des Marchands

Téléphoue Bell Main 5500 MONTREA)

EUGENE PREVOST RODOLPHE BEDARD

PREVOST & BEDARD

Comptables,
Liquidateurs,
Auditeurs.

Spécialité : Réglements de différends
Suite 506 Edifice Royal Trust

MONTR .

107 STJJACQUES
BELL TEL. MAIN 1056
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ALEX. DESMARTEAU

uidation de Falilites,
Compromis Effectus.

64,60, RUE NOTRE-DAME EST
MONTREAL.

La régularité de la diges-
tion est une condition de
bonne humeur et de santé.

L’eau Purgative
RIGA

assure le fonctionnement
parfait des organes
digestifs.

La vente de I'eau Purga-
tive RIGA vous laisse
une bonne marge de
profit.

Jest égalemnent un remde efficace contreles de
sordres du fole, de 1a vesaie, des rognons etc.

Société des Eaux Purgatives RIGA.

215, Rue Notre-Dame Est, Montréal.
TEL., MAIN 6473.

UNE SESSION

De la Cour du Banc du Roi

ayant juridiction criminelle dans et pour le
district de Montréal, se tiendra au Palais
de Justice, en la Cité de Montréal,

LUNDI, LE TROISIEME JOUR DE NO-
VEMBRE PROCHAIN, A DIX HRS.
DU MATIN.

EN CONSEQUENCE, je donne avis pu-
blic 4 tous ceux qui auront 4 poursuivre
aucune personne maintenant détenue dans
la prison commune de ce district et 4 toute
les autres personnes, qu'elles y soient pré-
sentes,

JE DONNE AUSSI AVIS A tous les juges
de paix, coroners et officiers de la paix pour
le district susdit, qu’ils aient 4 s’y trouver
avec tous les records.

Bureau du Shérif.

Montréal, 15 Octobre 1913.
P. M. DURAND,
" Député Shérif-

Pierre Béland i Wilfrid Grondin,
Grand'Mére; Jean Gélinas 3 Joséphat
Lamy, St-Boniface; Ludger Marcouiller
a Adélard Descoteaux, St-Etienne; Wil-
brod Giroux 3 Dame F, X. Giroux,
Trois-Riviéres; Ursulines de Trois-Ri-
viéres 3 Alfred Beaudry, Trois-Riviéres;
Shérif des Trois-Riviéres 3 The Burrill
Lumber Co., Shawinigan Falls; Shawi-
nigan Water & Power Co. 3 Amédée
Levasseur, Shawinigan Falls; J.-Bte Co-
meau 3 Alexis L. Desaulniers, Trois-Ri-
viéres,
Mariages -
Léo Dufresne a Alice Lanneville,
Trois-Riviéres; Ephrem Juneau i Azil-
da Pothier, Ste-Flore,
Obligations
Joseph Lessard 4 Dame H. J. Ham,
Trois-Riviéres: FEuchariste Créte 3 Eli-
sée Tessier, Trois-Riviéres; Louis Lau-
rent 3 Elmira Laurent. Grand’Mére.

Servitude
Amédée Doyon i Arthur Plante,
Grand'Mére.

Jugements

_Gustave Trudel vs Ph. Simard, Shawi-
nigan Falls, $62.10; Narcisse Gélinas vs
Ph. _Tiﬁault. St-Adelphe, $6.25; Chénier
& Cie vs J.-Bte Nap. Caron, Yamachi-
che, $10.00; C. Labelle & Cie vs S. Du-
mont, Cap Madeleine, $37.23; Patrick
Lemerise vs Jos. Dauphinais. Trois-Ri-
viéres, $1201; Patrick Lemerise vs Ro-
méo Rellefeuille, Trois-Riviéres, $15.85;
F. A. Verrette vs Amédée Alarie. Trois-
Riviéres, $9s5.10.

&
Une Commodité de

Tous les Jours

Cen’estpasseulement dans les
circonstances imprévues, mais
encore dans la transaction quoti-
dienne des affaires que le Télé-
phone & Longue Distance répond
aux besoins de la Vie Commer-
ciale Moderne.

Pour gagner du temps, pour se
mettre on contact personnelle-
ment avec un client, avec un
collégue en affaires, avec un
vendeur, . . bref, pour la
rapide expédition des affaires
de toute facon, le Téléphone &
mll;llgue Distance est indispen-
sable.

Appelez le *“ Long Distance '
¢f demandez les farifs.

La Compagnie Canadierme du
Téléphone Bell.

Hotel St-Maurice

HOTEL DES VOYACEURS
Hector Dontigny, Prop.

Chambres de premiére classe et
Salles d’Echantillons

GRAND’MERE, P. Q.

AGENCES DEMANDEES

Un homme avec 25 années d’expé-
rience dans les affaires, pouvant fournir
de bonnes références, désire des agences
de manufactures pour la ville de Qué-
bec et le district environnant. S'adresser
i N. L, “Le Prix Courant”, Montréal.

| Votre actif

est raffermi, chaque fois que vous
dites “FELS-NAPTHA" a votre
fournisseur en gros |

Un savon de qualité bien connue,
constante, uniforme comme
FELS-NAPTHA, qui jouit d'une
si grande faveur auprés du mar-
chand en gros, du détaillant et du
consommateur ne peut manquer
d’étre choisi par I'épicier qui achéte
avec soin.

=/

LT 1 ITE”
a’?"":..ﬁ‘.’.‘.‘.’.‘.‘.’“

Besoins de la Cuisine

Tablettes de X Ib.
Fabriqué par

JOHN P. MOTT & CoO,,

HALIFAX, N. E. )
J.A.TAYLOR, Agen , Montréal

Epicerie a Vendre

Une épicerie de premier ordre
avec tous les accessoires (fixtures).
Excellente clientéle, bonnes récet-
tes établies. Dépendances et écurie.
Prise  de possession immédiate.
Cause d'abandon : maladie.

S’adresser a

800, RUE LAGAUCHETIERE EST.

MAGASIN A VENDRE

Un magasin général, bonne place
d’affaires, située 3 deux milles de la gare
du Canadien Nord, dans le comté de
Maskinongé, Stock, $2,000; propriété,
$2,000, S'adresser au “Prix Courant”,
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UE DE MONTRE

B AL
ONDER EN 1817 — CONSTITUEE PAR ACTE DU PARLEMENT

Capital tout payé...........coiiiiieniinnninnnnnnesss..$16,000,000.00
Fonds de Réserve..... trersriaassisessssssississeeessss 16,000,000.00
Profits non Partagés............. 802,814.94

Sldge soolal 1 MONTREAL.

Bureau des DireSteurs.—Le Trds Hon. Lord Strathconaamd Mount
Royal, G.C,M G., G.C.V.0., Président Honoraire; R. B. Angus, Président ;
H, V.neredlth,Vlce-PréllJent ;. B. Greenshields, 8ir Wm Macdonald,

ames Ross, Hon. Robert Mackay, 8ir Thomas Shaughnessy, K. C.
.0.; David Morrice, C, R. Hosmer, A. Baumgarten, C. B. Gordon, H. R.
Drummond, D. Forbes Angus.

H. V. Meredith, Gérant-Général; A. Macnider, Insp. Chef et Surint,
des Succursales, C. Bweeny, Surint des “ucc, de la Colomibie Anglaise ;
A D Braithwaite, 8urint. des Suce.de 1 Province d'Ontaro; F.J. Cock-
burn, Surint. des 8ucc. de 1a Province de )uébec; E. P. Wlnlfow. 8urint.
des Succ. du Nord-Ouest. D. R, Clarke, surint, des Suec. des Provinces
Maritimesetde Terre-Neuve.

Succursales au Canada.—Dans toutes les principales cités et villesdes
provinces suivantes : Ontario, Québec, Nouveau-Brunswick, Iledu Prince_
Edouard, Nouvelle-Rcosse, Provinces du Nord-Ouest, Colombie Anglaise

Succursales en dehors du Canada. — Grande-Bretagne, Londres
Aéugle:erre, 47 Threadneedle Street E.C.—Sir Frederic Willlams-Taylor*
gérant, i

Rtats-Unis, New-York—R.Y. Hebden W. A.Bog.J.T. Molineux, agts
64 Wall Street. Chicago, Spokane,

Terre-Neuve : 8t. John's, Birchy Cove, Grand Falls,

Mexique, M xique, D. P.

LA BANQUE NATIONALE
FONDEE EN 1860.

Capital . .
Réserve .

$2,000,000
e 1,850,000

Notre service de billets circulaires pour les voyageurs ** Tra-
vellers Cheques '’ a donné satisfaction 4 tous nos clients ; nous
invitons le public 4 se prévaloir d :s avantages que nous offrons

Notre burean de Paris,

14 RUE AUBER,

est trds propice aux voyageurs canadiens qui visitent I’'Europe_

Nous effectuonsles virements de fonds, les collections, les paie
ments, les crédits commerciaux en Europe, aux KEtats-Unis
etau Canada, aux plus bas taux,

LA BANQUE MOLSON

INCORPOREE EN 18ss
Bureau Principal, MONTREAL.
CAPITAL PAYE

FONDS DE ERVE 84,700,000

4,700,000

JAMES ELLIOT, Gérant-Général
SUCCURSALES DANS LA PROVINCE DE QUEBEC

Arthabaska Rue Sainte-Catherine Riehmond
Bedford Avenues du Parc Roberval
Cowansville et Georges-Emile Sorel
Chicoutimi Maisonneuve— S8aint-Césaire
Drummondville Marketand Harbour- Sainte-Flavie Station
Fraserville et Rividre  COte des Neiges— 8aint-Ours, Qué.
du Loup Station Coéte 8t-Paunl © Sainte-Thérése de
Knowlton Boulevard St-Laurent Blainville
Lachine Locks Saint-Henri— Victoriaville
Montréal-Rue St- Plerreville Ville St-Pierre
Jacques Québec Waterloo
Berlin, Ont.

86 Sucoursales dans tout le Canada.

Agences  Londres, Paris, Berlin et dans toutes les principales villesdu

monde. Emission de Lettres de Crédit pour le commerce et lettres
circulaires pour voyageurs.

NOVA SGOTIA STEEL & GOAL G0.

LIMITED
— MANUFACTURIERS

ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE 2
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIMR
POLI, TOLES D’ACIER jusqu’d 48pcs de large,RAILS
en ‘T’ de 12, 18, 28 et 40 1bs & 1a verge ECLISSES,
ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS DE FER.

GROSSES PIECES DE FORGE. UNE SPECIALITE

Mines de Fer, Wabana, Terreneuve.—Mins
Hauts Fourneaux, Fours 4 Réverbdre 4 Sydney Mines,
N. E.—Laminoirs, Forges et Ateliers de Finissage
4 New Glasgow, N. E,

Bureau Principal : NEW GLASGOW, N. E.

BANQUE PROVINCIALE

DU CANADA
Fondée en 1900

Sldge Central1 7 & © Plase d'Armes, Montréal, Can. ‘
Capital autorisé $2,000,000.00 |
Capital payé et surplus au 31 Décembre 1913 $1,688,860.11 - |

Consell d'Administration : Président : M. H. LAPORTR, de Laport™ |
Martin & Cie, Administrateur Crédit Foncier Franco-Ca nadie
Vice-Président : M, W. F. CARSLE, de la maison en Carsle,
8ons & Co.; Honorable L. BEAUBIEN, Ex-ministre de I'Agricultur
M G. M. BOSWORTH, Vice-Président ‘‘Canadian Pacific Railway Co.”
gM. ALPHONSE RACINK, de 1a maison A Raecine & Cie, marchandsen
Bros, Montréal ; M. I, J.0. BRAUCHEMIN, propriétairedela Librairie
Beauchemin Ltée.; TANCREDE BIENVENU, Directeur-gérant; J W, L.
FORGET, Inspecteur; J. R.CHOQUET Assistant-Inspecteur; ALEX,

BOYER, Secrétaire,

Oensours: Président: Honorable 8ir ALRX. LACOSTE, Ex-Juge
en chef de l1a Cour d’Appel; Docteur E. PRRSILLIER LACHAPELLE
Administrateur du Crédit Foncler Franco-Canadien; M. CHEVALIER
Directeur-Gérant, Crédit Foncier Franco-Canadien.

88 Succursales dans les Provincesde Québec, Ontario, Nouveau Brunswick

Correspondants & PEtranger: Etats-Unis: New-York, Boston

B1iffalo. Chicago : Angleterre, France, Allemagne, Autriche, Italie.

QUEBEC STEAMSHIP CO, LIMITED.

LIGNE DU ST-LAURENT, Montréal aux ports de la Cte de Gaspe, & |
aspé, Malbaie, Percé, Summerside, Charlottetown et Pictou. [
SS. “CABLCAPEDIA", 1900 TONNES, avec les accommodations les p'us
modernes pour passagers partira de Montréal sur son dernier voyage de
lai:lalhon, jeudi, le 6 Novembre 4 4 hrs p.m., et de Québec le jour suivant
m .

ALLEBZ AUX BBEMUDES

Le Steamer ‘‘Bermudian.’” 2 double hélice, 10,518 tonnes de déplace
ment. quittera New-York 4 11 hrs. a m. les 1, 12. 22 Novembre
et tous les dix jours dans la suite. Signaux sous.marins, télégra-
phie sans fil, orchescre.

Voyage Record, 39 heures 20 minutes. Le plus rapide, le plus modern
et le seul steamer débarquant ses p s aux anu aux Bermudes san
transberdement.

ANTILLES

Le nouveau steamer “Guiana’'’ et autres steamers, quittent New-York 2
2hop.m, les 31 octobre, 15, 29 Novembre pour 8t-Thomas, Ste-Croix,
8t-Christophe Antigua, la Guadeloupe, la Dominique, l1a Martinique, Ste-
Lucie,la Barbade Demerara.

Pour renseignements complets, s'adresser 4 W, H, Henry, 286 rue S
Jacques ; W. H. Clancy, 122 rue St-Jacques ; Ths, Cook & Son, 530 rue ste
Catherine-Ouest ; Hone & Rivet, 9 Boulevard St-Laurent, ou kij G.,

p Co.

Brock & Ce., 221, rue des Commissaires, Montréal, Quebec Steamsh
Quebec.

BANQUE D’HOCHELAGA 18741913

Capitalautorisé $4,000,000 Capitalpayé $4,000 000
Réserve 3.000,000 Total de PActif au-dela de  $30.000,000

DIRECTEURS : M. J.A,Vaillancourt, Président; Hon, F.I. Béique,C.R
Vice-Président ; A. Turcotte, Ecr., N. H. Lemay, Ecr. Hon. J. M. Wilson
Col. C. A. Smart A A. Larocque, F. G. Leduc, Gérant ; Beaudry Leman
Surintendant des Agences; P. A, Lavallée, Asssistant-Gérant; Yvon La
marre, Inspecteur.  Bureau Priacipal—Menatréal

BUREAUX DE QUARTIERS
Ave, Mont-Royal Pointe 8t-Charles DeLorimier
(coinSt-Denis) St-Rdouard Quartier Emard
Ave. Mont-Royal St-Henrl Rue Notre-Dame, Ouest
(Coin de Lanaudidre) St-Viateur Longue-Pointe

Rue 8te-Catherine, Est Quartier Laurier Aylwin, (coin Ontario)
RueSte-Catherine, centre Villeray Quartier 8t.Denis

Hochelaga Verdun (prés Montréal)Quartier Ste-Marie
Longue Pointe Viauville (prés Montréal OQutremont
Maisonmeuve

SUCCURSALES
Mazxville, Ont.
Mont-Laurier, P.Q.
Prince Albert, Alta.

Berthierville, P. Q.
Cartierville, P. Q.
Edmonton, Alta

St-Hyacinthe, P, Q.
8t-Jacques I'Achigan,
St-JacquesL'achigan P.Q.

Fournier, Ont. Québec, P. Q. St-Jerome, P. Q.
Hawkesbury, Ont. St-Roch de Québec,P.Q St-Lambert, P.Q.
Joliette, P. Q. Sorel, P. Q. 8t-Plerre, Man,
Lachine, P. Q. Sherbrooke, P. Q. St-Valérien de
Laprairie, P. Q. St. Albert, Alta, Shefford, P. Q.
L’'Assomption, P. Q. Ste-Genevidve de Trois-Riviéres, P. Q.

Longueuil, P. Q.

Pierrefonds, P.Q.
Louiseville, P.Q.

Valleyfield, P. Q.
St-Boniface, Man.

Vankleek Hill, Ont.
Winnipeg, Man.
Emetdes Lettres de Crédit Circulaires pour les Voyageurs, payables
dans . utes les parties du monde ouvre des crédits commerciaux ; achéte
laites sur es pays étrangers ; vend des chques et fait des paiements
daphiquessur les principales villes du monde.

La publicité bien faite est loyale et
honnéte, documentée et raisonnée, direc-
te et vivante.
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Finances

‘t

REVUE DE LA SEMAINE.

Calendrier financier

Samedi, 25—Dividende trimestriel payable:—
Action—Canadian Car & Foundry Co., Pfd.

Lundi, 27—Assemblée annuelle:—Consumers Gas Co.
Vendredi, j1—Dividende trimestricl payable: —

Action—Carriage Factories, Pfd.

L 4
s o

La situation américaine d’aprés Henry Clews

Les développements défavorables des derniers jours
ont amené une dépréciation des valeurs, D'abord, il faut
compter avec la situation mexicaine, qui est aigue. 11 ne faut
pas nier qu'elle est devenue plus difficile que jamais.

Ce qu'il en adviendra, on ne peut le dire positivement.
Si l'intervention est nécessaire, ce qu'il faut redouter, les
dépenses militaires seront certainement de 150.000,000 a
200,000,000 millions par année, La situation actuclle n'cst pas
a comparer avec celle que la guerre d’Espagne amena: car
alors, la lutte fut courte et décisive. Lors de cette guerre,
les valeurs tombérent de 10 points; mais aprés qu'elle fut
commencée, les valeurs remontérent; et quand clle prit fin,
celles-ci étaient cotées plus hautes qu'avant la gucrre.

Que le marché des stocks soit 4 escompter l'effet possi-
ble des difficultés mexicaines, n’apparait pas encore,

Un autre sujet de faiblesse, c’est I'hostilité du gouverne-
ment vis-a-vis les corporations, M. Wilson, dit-on, inaugu-
rera 3 la prochaine session du Congrés une vigoureuse poli-
tique contre les trusts. C'est un peu inquiétant, On a déja
fait heaucoup pour dissoudre les monopoles auxquels on ob-
jectait; I'opinion parmi les hommes d’affaires. intelligents,
est que ce sujet doit étre traité avec délicatesse ct prudence,
sinon le trouble s'en suivra. Le courant monopoleur, qui
régne depuis quinze ans, ne peut étre endigué en un jour.
Avec ces conditions, il est impossible que les hommes d'af-
faires calculent d’avance,

Toute initiative se trouve matée; le capital hésite; ct
louvrier se verra plus ou moins délaissé, si 'on n'applique
le reméde avec plus de douceur, L'attitude hostile du gou-
vernement se fait voir encore par son désir de s'incorporer
le systéme téléphonique i longue distance. Le public, onn
plus, n’a pas oublié le traitement dur subi par les compa-
gnies de transport, ni le refus opposé par la Commission du

Commerce aux compagnies de voies ferrées, qui réclamaient
une légeére augmentation des taux, pour les dédommager
des concessions faites aux unions. Ce qu'on attend avec im-
patience, c’est l'arbitration au sujet des demandes des cm-
ployés du service des trains.

Avec de telles conditions, il est certain que le capital ct
I'initiative sont demeurés coi.

Ce qui est encore pour décourager, c'est la situation
créée par la position du bill monétaire. 11 nc faut pas ingé-
rer la politique dans une mesure qui touche au bien-étre de
toute une communauté, malgré que celui-ci n'en ait cure.
L.e présent bill, quoique excellent, aurait besoin d'étre amen-
dée; 1l vaut mieux d'aller tranquillement ct renvoyer toute
action au prochain Congrés, plutot que d'y insérer des che-
villes.

Le commerce extérieur pour le mois d’aolit marque un
wain de $20.000,000 sur l'an passé, tandis que l'importation
est $17.000,000 de moins. Maintenant que le nouveau tarif est
en opération, il faut s'attendre a plus d'importations. 11 ne
faut pas croire que la prospérité internationale dépende d'un
excédent d'exportations, vu que le pays le plus riche du
monde, la Grande-Bretagne, importe toujours plus
n'exporte. Le commerce extéricur n'est que maticre a échan-
ges, et, a la longue, il se balance, autrement il ne saurait pro-
fiter ni continuer,

qu'elle

I.a situation monétaire est rassurante. Tl n'y a pas de
danger d'une crise telle qu'anticipée il y a quelques mois.

L'FEurope cependant n'est pas dans une position  aussi
confortable, Paris, Londres et Berlin sont gorgés
cions nouvelles de capitaux. La situation est extréme a Lon-
dres: les banquiers en sont venus i une entente; ils ne seront
plus les signataires de contrats, tant que les conditions finan-
ciéres ne se seront pas améliorées. Par excmple, I'emprunt
de la Nouvelle-Zélande, de $150,000,000. fut une déconfiture;
9o p.c. de Pemprunt doit étre fourni par les signataires eux-

memes.

d'émis-

La situation politique cependant s'éclaircit; il n’y a plus
d'anxiété au sujet des Balkans; les gens sont tournés vers
le Mexique. La France, 'Allemagne et I"Angleterre y ont de
nombreux intéréts,

La situation financiére locale est confuse, Les stocks
ont baissé; il y a, comme placements, des valeurs d'un rap-
port attrayant.

Le marché est rendu a son plus bas; une reprise est
donc quasi nécessaire, Elle a cu lieu samedi. Quoique les
hausses ne furent pas fortes, la fermeté soudaine du marché
indique que le temps des baisses est passé.
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INFORMATIONS FINANCIERES

Actions Ordinaires et Actions Privilégiées I Capital payé I Réserve I Pairdes Actions Inler Die;‘di:l&g D:r:l:u#
u 2
BANQUES o. tobr‘e oc‘.obrse
Bangue de Montréal ..o .oooiiiiieineniniettecaiinnnes $15,975,220| $16,000,000, $100.00 0% 230% 223
Bangue de Québec .............. senan s e v senels seewe .o 2,500,000 1,250,000 100.00 7% 122 123
Banque de la Nouvelle-Ecosse ..... e sionien osisimiaiae omas 3,998,460 7,497,412 100.00 14% 255 255
Banque de Toronto............ IO OGO0T0 NODOGDOOOOIE 4,941,455 5,941,455 100.00 % | oL
Banque Molson............. T cesesces cor 4,700,000 4,700,000 100.00 n% 196 195
Banque Nationale ................. tesessstssesssanenas 2,000,000 1,400,000 100.00 8% 133 132
Banque des Marchands du Canada ............ S sen i 6,547,159 5,400,000 100.00 0% 190 188
Banque Provinciale...... 1,000,000 500,000 100.00 6% | ......
Banque Union du Canada .......... sous ssnuns snens cone 4,952,190 3,076,095 100.00 8% 138 138
Banque Canadienne du Commerce. ... cessteses sessenans 15,000,000 12,500,000 50.00 10% 204 204
Banque Royale duCanada.......... SEe e e e 87 bae B e 7,661,060 8,607,166 100.00 12% 220 220
Banque d’'Hochelaga.... ..... ... o] 0190151 4 4 $i8Tei4 8 BISIeTE 818 winle 2,885,340 2,650,000 100.00 9% 154 154
Banque d’'Ottawa........... vessnaiesaie sisiian o 3,500,000 4,000,000 100.00 129 | Lo e
Bnnque Impériale du Canadu seseiisiesisese see veE 6,000,000 6,000,000 100.00 12% | oo e,
Banque Internationale du Cunadn ........................ 1,320,439| - ccveennnnnnn.. 100,00  [.ccevenenee] iiiuiii] cennnnn.
CHEMINS DE FER Débentures
Canadian Pacific Rallway (Ordinaires)........ God vons eee 180,000,000 146,283,497 100.00 0% 229% 229
Duluth S.S & A. Railway (Ordinaires) ...... SO o 12,000,000| «cccccenecens 100.00  |[scnswswvsss| iwenssss OO
do do do (Préférentielles)............... 10,000,000( -:++cccescans 100.00  |eeeeeevevees]| eesenes Sl
Minn, St. Paul & Soo Railway $0rdhniru .............. 20,832,000] ¢+ c:cecnnnns 100.00 7% 129% ex-d 129Y%
do do do Préférentielles) .......... 10,416,000 cce cevvnncans 100.00 7% oo ooz
TRAMWAYS ELEOCTRIQUES
Detroit United Railway......... e ST e i 12,500,000 21,887,000  100.00 5% 72X 71
Duluth Superior Traction ......ce0000eeeienecaccsanss 3,500,000 2,500,000 100.00 5% IXT EERERE
Halifax Rlectric Raillway..... ..ccvieveniennevenneennes 1,400,000 600,000 100.00 7% o | eore simieass
Havana Electric Railway iOrdlnnlru) ..... SO AABROGGNG 7,500,000| - ... ceiiaenn 100.00  [.cevevvnnnns| covecen | seennns
do do do Préfénnuellu) ...... e §,000,000(.ccccenecuann. 100.00 6% | ceeeeens| eeenn
[llinois Traction (Ordinaires).........ccouvuvinveenecanes 9,564,000| - ce0ceesannan. 100.00  |.cevenennns v ves
do do (Préférentielles).............. saeans §,000,600 24,957,813 100.00 6% 90 8
Mexican Light & Power Ordinaires)............. ST 13,585,000(.......c0uunn. 100.00 4% 62 exdiv. 6
do o Ptéférentiellel) ................ 2,400,000|.cccceeeccnnns 100.00 7% | ceeceeer| eeeens
Montreal Street Rnilwny) Clsa sloleleiela uia Bleia s elals aFe oA v Uin s alei 10,00C,000) 4,420,000 100.00 10% | wowmeer | eoiwesnnn
Porto Rico Railway.. as 3,000,000 2,941,500 100.00  |wsne swwmimons | wommesin| cmnes e
Quebec Railway, nght & Power . g,az:,soo 8,654, 400 100.00 e 12% 12},
8t. John Railway..... ....... 4000 < osie. - v sinioe siwaie 100.00 6% | ceesnss | veseiesn
BIRZIAN, wisivie cicieis 5 06 ointe 515 5inyens) § SHRa08 SiRIebeiNs, Srareielas sriatets 10,000,000 6,000,000 100.00 10% 884 86
Toledo Railway & Light.........cccevvennennnn e — 12,000,000 13,257,000 100.00  |.ceveecnasens| eensnes oy
Toronto RAIIWAY...o.oovvr ievninneeeennneenes vnnnns sass 8,000,000 3,992, 100.00 7% 143% 141
Cri-City Railway & nght Ordinaires)................... 9,000,000] .t eene cunnns 100,00 [eeeeeevinnn | eeeviaen] seenann.
do do do (Préférentielles)......... teveeen 2.825,000 8,068,000 100.00 6% | ceeeeun| ssemesds
[win City Rapid Transit (Ordinaires). ...... S s el 20,100,000 19,503, 100.00 6% 104 105
do do do (Préférentielles)................. 3,000,000/ c0ccuvens i nnn 100.00 9% | i seei.
#innipeg Blectric Street Railway......oee00eeeennnn. ... 6,000,000 5,578,000 100.00 10% 201
VALEURS INDUSTRIELLES 195
Canadian Car & Foundry (Ordinaires)..... R 3,500,000(. 000 . iuvntannn 100.00 8% 62 61
do do (Préférentlelles) .............. §.000,000 3,500,000 100.00 7% | seemese 106%
Canada Cement (Ordlnllrea ..... < o vl Siate SRRl 13,500,000 100.00  |.eee.n. ... 33 324
do  do (Préférentielles)........c.ce0vevennnnnn. 10,500,000 5,000,600,  100.00 7% 934 93%
Canadian Converters........ veisesas Canleeanisie seine slesess G 1,733,500 474,000 100.00  |eeescenenas. 40 40
Deminion Steel Co. . e T 35,000,000 .+ cvvvunnann. 100.00 4% 4% 41
Dominion Textile Co. (Ordlnlku{ ceeeeeees 5,000,000( ...oiiien aan. 100.00 6% 81 80%
do do SPréféreltle 168) vneveovninnininnins 1,859,030 3,040,275  100.00 7% 0] 71 I
Lake of the Woods Milling Co. (Ordinaires).............. 2,100,000(««vevuuevrnnn. 100 00 8%
133 12754
do do (Préfénntiellu) ...... aier 1,500,000 1,000,000 100.00 7% 120 120
Montreal Cottons Ltd (Ordlnllru) ............... sisiore 3,000,000 §00,000 100.00 8% | ceeiiiil] ceeiennn
do do do (Préférentiellug Ceeeseeresesanees |treeseseccsnatliiieie tetttnteliiiiiienaenen [reeer senena| seeeaenn
Nova Scotia Steel & Coal (Ordinaires)................ s 6,000,000 ........ .... 100.00 5% 78 75
do do do (Préférentiellés)....... vgses oes 1,030,000 6,000,000 100.00 8% 123 123
Ogilvie Flour Mllll Co. (Ordinaires)............. S sl 2,500,000|. .0 c0ue nnnn.. 100.00 8% 119 | cevrnnn.
do do éPréférentielleo) as vRisilss cenaleaien 2,000,000 457,263|  100.00 7% | ceeeiii] ceeinnns
Penmans, lelted Ordi b aaaiel sieieiens DO 2,150,600 .00 0000 .n.... 100.00 4% 54 St
do do Préférenﬂellu ....... caidie seinla 1,078,000 2,000,000 §.00 6% 80 | coinie wenn
DIVERS
Bell Telephone Co.......s..... e vsnaleses cisaee 12,500,000 3,649, 100.00 8% 144 144
lackny omganlu &0rdlnniru) ............ soikis s §0,000|. 100.00 5% 8o 78
° Préféxentiellu) ..... P - §0,000,000| ....... 00000, 100.00 4% 6s 67
Montreal Light, Heat & Power........... diwe s SR 17,000,000 10,107,000 100.00 8% 210 ex-di. 21174
Montreal Telegraph................. ares 2,000,000 100,000 100.00 138
Ottawa Light, Heat & POWer Co..cuuoeeevene covevoneses 1,511,500 730,000 100.00 2; o ex;“' xgg
Richelien & Ontario Navigation Co S N0000A0N0 DRI 3,132,000 1,123,573 100.00 6% :5 1095
Shawinigan Water & Power Co.. SO B OO0 7,000,000 §,000,000 100.00 4% 130 e‘:-gd;l(. 130%
MINES
Crown Reserve ....... sevesecccesnssetsaatecesses 1,999,957 (00 cevens 1.00
lnmmﬂomCodllnlng(Ordlnlm)... <-4 ot (- B o B
de | Ao (Préérentialles)............... 819,700|..ccce s cnne 100.00 ' "% 7 7
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Un Message de SHERWIN-WILLIAMS &

’homme qui posséde I’homme qui vend 1’homme qui pose
une maison la peinture la peinture

’E
.
e

LIl

AL
e

Achetez Vendez Employez

SWP SWP SWP

(Sherwin-Williams Paint, Prepared) (Sherwin-Williams Paint, Preparec) (Sherwia-Wi'tams Paint, Prepared)

Tout acheteur, tout vendeur ou tout marchand de peinture,
quiconque emploie de la peinture préparée est intéressé a la
qualité de ce produit.

L’acheteur, parce que de la qualité dépend son déplacement d’argent. Si la peinture est bonne, elle lui
assure un travail satisfaisant, elle protégera et embellira sa propriété.

Le vendeur ou le marchand est intéressé a la qualité dont dépend I'avenir de ses affaires. S'il vend des
matériaux a bon marché et défectueux, il perdra son client pour la peintu e et fera tort a toute sa répu-
tation de commercant, car celui qui emploie de cette peinture jugera toutes les autres lignes que tient le
commergant par la mauvaise qualitéde sa ligne de peinture etrefusera de faire d'autres affaires avec lui.

L’homme qui emploie la peinture est interessé a la qualité, car sa valeur, comme ouvrier, est jugée, lorsque
Pouvrage est fait ; on juge d'aprés I'aspect et 'a durée de | ouvrage : de sa réputation comme ouvrier
dépend tout le succés de ses affaires dans la clientéle.

Tout agent de Sherwin-Williams occupe une forte position, parce que la ligne qu il représente a assuré
son succés au moyeo de sa qualité satisfaisant. L es produits de Sherwin-Williams soutiendront chaque
effort du marchand qui cherche a s assurer une bonne clientéle et la réputation de tenir les meilleures
marchandises de confiance.

THe SHERwIN-WiLLiAms Co.

of Canada, Limited.

PAINT. VARNISH & COLOR MAKERS
LINSEED Ol L CRUSHERS
FACTORIES: MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG,- LONDON, ENG.
OPFICES & WAREHOUSES: MONTREAL TERONTO, WINNIFEG, VANCOUVER, LONDON, ENa




92 LE PRIX COURANT, VENDREDI, 24 OCTOBRE 1913

VOL. XLVI— No 43.

AR

Importateurs de
Glaces Epaisses

VERRE A VITRES,
VERRE CATHEDRALE

<’
&f.é

M ° uni et gravé,
anu-
facturiers 0, VERRE BRUT
de d) (cast)
MIRROIRS, 4. Rayé,
VITRELSOMBEES 6\ Armé,
) ’
‘7 etc.
VITRES ORNE-

MENTEES,
GLACES BISEAUTEES,
DESSUS DE MEUBLES,etc

QO@@

Tel. Bell, EST 4380 et 3751

COIN PERREAULYT & STE - ACATHE , ©

MONTREAL,Can.

Toles Galvanisées

: “Queen’s Head”!

A. C. LESLIE & CO., LIMITED.

: MONTREAL

Feutre et Papier

N'IMPORTE QUELLE QUANTITR

Toitures Goudronnées (Roofing) prétes 4 poser, 2 et 3

Papiers de Construction. Feutre & Doubler et 2 Tapisser

Produits du Goudron. Papier & Tapisser et & Imprimer
Papier d’Emballage Brun et Manille.

Fabricants du Feutre Goudronné
“BLACK DIAMOND"

Alex. McArthur & Co., Limited

82 RUE McGILL, MONTREAL

Manufacture de Feutre pour Toitures: Rues du Havre et Logan
Moulin papier, Joliette Qué. ’

— —

QUATRE TRAINS
EXPRESS
PAR JOUR

GRAND TRUNK £9s7EM

Montréal et Toronto.

9.00 a.m., 9.40 a.m., 7.30 p-m., 10.30 p.m.

Wagons Buffets, Salons et de Lecture sur trains
de jour, et Dortoirs Pullman éclairés & I'électricité
sur trains de nuit.

LA SEULE ROUTE A DOUBLE VOIR,

L*‘International Limited®

LE MEILLEUR CONVOI DU CANADA.

Quitte Montréal pour Toronto et Chicago 4 g.00 a.m.,
tous les jours,

QUIPEMENT DE PREMIERE CLASSE

Montréal et Ottawa.

Quitte Mon réal 4 8.16 a.m", et & 9.30 a.m.
Arrive & Ottawa 4 11.30 a.m , et 4 12.15 p.m,
Quitte Montréal 4 3 55 p.m., et 4 8,00 p.m.
Arrive 3 Ottawa 4 7.10 p.m., et 4 11.15 p.m.
Trains 4 9 30a.m., et d 3.55 p.m , tous les jours diman-
che excepté ;4 8.16am , et 8 0o p.m., tous les jours,
Wagons Salons et Buffets sur tous les convois. Wagon

Salon-Buffet-Observatoire Pullman sur les convois de 3.55
p.m., et de 8.00 p =,

BUREAUX DES BILLRTS EN VILLE:
122 rue St-Jacques. Tél. Main 6908, ou gare Bonavanture

MANUFACTURIERS DE

Véhicules pour Enfants. Meubles en osier. Accessoires
pour chambres de toilette, Et chaises pour wnvalidcs,

Exigez toujours la Marque de Commerce ‘‘“GENDRON.”
DEMANDEZ LE CATALOCUE DESIRE.

THE GENDRON MFG. CO., Ltd,

TORONTO, Canada.
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.

LES MURS QUI PROTEGENT CON-
TRE LE VENT. — LEUR IMPOR-
TANCE

Pour étre en bonne santé, le Dhétail a
hesoin d'exercice — en hiver aussi bien
qu'en été. Mais dans peu de fermes il y
a un espace suffisamment protégé¢ con-
tre les vents de I'hiver,

Ces abris étaient originellement cons-
titués par des “evergreens” plantés bien
prés I'un de l'autre ou par du bois et ne
protégeait que d'une maniére trés peu
satisfaisante.

On devrait bétail au
moyen d'un mur en béton, Le

d'exercice devrait ¢tre situ¢  du
chaud des édifices et on devrait
truire le mur de protection du coté du
terrain par ou viennent le plus souvent

les bourrasques d'hiver,

protéger le
terrain
coté
cons-

I est probable que la meilleure ma-
niére de construire le mur est de proce-
der par sections d'une longueur de 10
pieds. Le mur aura une épaisseur de 3
pouces au faite et de 12 pouces a la base,
le coté incliné sera dirigé¢ vers le terrain
d'exercice,

Pour fortifier les sections de ce mur.
on a besoin de gros poteaux  (appeles
contre-forts). Ces poteaux ont toute la
hauteur du mur et sont de 12 x 18 pou-
ces carrés, Les poteaux sont placés de
fagon a étre séparés de 11 pieds, de cen-
tre en centre. Les formes sont construi-
tes de la maniére que les formes
les poteaux de la grande porte de la
ferme; un morccau de bois de 2 x 4 pou-
ces est cloué verticalement sur Il'inté-
rieur de chaque mur de co6té de la for-
me, 3 trois pouces de la planche de der-
riere, Ceci laisse une mortaise dans le
poteau fini, dans lequel se fixent
tard les sections du mur. Nivelez les
cotés de 2 pouces de ces piéces de bois
de 244, de fagon 3 ce qu’on puissg les re-
tirer facilement du béton, A travers ces
pi¢ces de bois de 2 x 4. 4 3 et 15 pouces
en-dessous du haut. percez des trous de
% pouce A travers lesquels on
des tiges de fer de renforcement de '’
pouce. Déterminez les centres des
grands poteaux. placez le premier po-
teau au commencement du mur, Creusez
un trou, pour chaque poteau, de 12 x 18

pour

plus

placera

pouces ¢t d'une profondeur de 4 pieds,
¢t ¢rigez vos formes  de  contre-forts.
Remplissez les formes avee du  béton
humide, melangé 1:2:4. N'oubliez pas
d’encastrer, au moment propice, les lon-
gueurs de 3 pieds des tiges de fer de 4
pouce dans les trous de 3; pouce men-
tionnés cid-essus, Renforcez  bien  les

formes pour les maintenir en position,

Quand les  deux
sont cn place. creusez une transchée de
fondation de 1 x 4 pieds, placez la-des-
sus ct entre les poteaux les formes pour
les sections de dalle; le coté incliné est
tourn¢ vers le terrain d'exercice. Ces
formes assurent un mur d'une épaisseur
de 3 pouces au haut et de 12 pouces au
bas. Fnlevez les formes de coté pour le
grand poteau avant de placer les for-
mes pour le mur proprement dit,

Au centre du mur. a 6 pouces du fai-
te, enfouissez une longueur de 10 picds
de tige de fer de ¥4 pouce.

premiers poteaux

Quand la construction date de  huit
jours, enlevez les formes de mur, érigez-
les entre les deux poteaux suivants et
continuez de¢ la méme maniére,

Les matériaux

Pour chaque section de 10 pieds de
mur ct 1 potcau: 2 verges cubes de sable
de riviere, 12 sacs de ciment, ou 2 ver-
ges cubes de pierre pulvérisée, 1 verge
cube de sable, 12 sacs de ciment.

Cout approximatif: $15.00 pour
que section de 10 pieds,

cha-

UN RESERVOIR ELEVE POUR AP-
PROVISIONNEMENT D’EAU

Parmi les mesures progressives adop-
tése par les fermiers pendant les der-
niéres années, on remarque une tendan-
ce plus générale a s'occuper du  main-
tien d'un bon approvisionnement d'cau
pour le bétail sur pieds. Pour réaliser
ces améliorations, le héton  est d'un

grand secours,

Sans I"mploi de cette matiére, si com-
mode pour les constructions modernes,
il scrait impossible de se munir du su-
perbe approvisionnement d’eau  qu'on
trouve maintenant dans nombre de fer-
mes. Le systéme est le suivant: un ré-

servoir élevé, en béton, avec des abreu-
vorrs dans chaque endroit de pature ct
partout og l'on ¢n a besom dans la fer-
me. Le reservoir  d'approvisionnement
est remph soit au moyen d'une machine
muce par la gazohine et urant l'cau dun

puits.

Le¢ choix de Pemplacement depend de
I'endroit d'ou l'on peut urer leau amsi
que des edifices et patures ou l'on désire
avorr de l'eau a sa disposition,

L.es réservoirs élevés sont soit soute-
nus par des appws en beton  renforcé,
soit par un mur sohde. Le dernier sys-
teme permet de se servir de 'espace, ¢n
dessous du reservorr, comme de  depot
de charbon, doutils, piscine, entrepot
de gazohne, usine d'eclairrage par l'ace-
tylene, soit de laiterie,  Cette chambre
isferieure est specialement bien commo-
de pour les besomns de la laiterie. Les
murs cn beton, amnsi que Papprovision-
nement d'eau fraiche, au-dessus, consti-
tuent une chambre toujours fraiche,
ideale pour garder le lait et le beurre
frais.

La partic inféricure ou support a 8
pieds de diameétre 3 lintérieur, les murs
ont une ¢paissceur de 8 pouces, La partice
horizontale reposant sur le sol a une
¢paisseur de 4 pouces; le dessous du re-
servoir a une épaisseur de 8 pouces, ain-
st que les murs du réservoir, Le toit se
compose d'une plaque de béton  d'unc
¢paisseur de 4 pouces,

Tout le béton employe pour le réser-
voir est un mélange de 1:2:4 ¢t doit étre
bien renforcé, Il faut prendre grand

A

soin 3 employer un mélange humide.
Matériaux nécessaires

19 verges cubes de sable de riviére, 23
barils de ciment, ou 19 verges cubes de
pierre écrasée, 975 verges cubes de sa-
ble, 23 barils de ciment,

Cout approximatif, au
des matériaux: $100,

prix courant

Beaucoup de commis pensent que l'art
de la vente se compose de 99 pour cent
de paroles. Ce genre de vendeurs n’at-
tire pas le client de qualité ni méme

beaucoup d’autres de qualité moindre.
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Signalez a vos Clients PEconomie
quassure

LA FOURNAISE ‘HECLA®

Montrez-leur le foyer encerclé d’acier, dont la surface radiante est
trois fois plus grande qu'on ne peut en obtenir une par un autre procédé.
Le foyer HECLA chauffe 'air plus rapidement. envoie la chaleur & travers
les régistres au lieu de I'envoyer dans la cheminée. Ceci permet de réa-
liser une économie d’aprés les expériences faites, d'une tonne de charbon
sur sept

Ll

Puis montrez-leur les joints en acier fondu d’HECLA, qui rendent
impossible la diffusion dans la maison, de gaz, de cendres ou de poussiére.

Ces avantages trés importants—grande quantité de chaleur hygié-
nique en économisant au moins une tonne sur sept—sont 13 des argu-
ments qui convainquent rapidement. Servez-vous en avec vigueur et vous
n'aurez pas de difficulté & vendre des fournaises HECLA.

CLARE BROS. & COMPANY, Limited.

PRESTON, - - . . . . ONTARIO.

Représentant pour la province de Québec : J. E. JAMIESON, Lennoxville, Qué.

. Vous devriez insister pour avoir ce
vernis a plancher.

Le fameux “Liquid Granite” de Berry Brothers est I’étalon depuis
des générations. Il résiste bien a toutes les plus rudes épreuves de
durée et de détérioration.

Il a un bon aspect, une bonne durabilité et est le produit d’une
expérience de 55 ans. Ce n’est pas tant le montant que vous payez que
ce qu'on vous vend qui détermine la valeur d’'un vernis.

‘ Le “Liquid Granite'’ est un vernis d’une si remarquable souplesse et
elastmlte que, bien que le bois recouvert de ce vernis puisse se bossuer a la suite d’un coup,
le vernis cédera sans craquer et, si on le lave a l'eau savonneuse, il n'en sera pas affecté. :
Si vous achetez le “Liquid Granite™ de Berry Brothers, vous SAVEZ que vous avez un pro-
duit de quahte--pourquon faire des essais avec quelque chose qu'on PRETEND aussi bon ?

| 1858 BERRY BROTHERS 1913

Les plus grands manufacturiers de vernis du monde entier.

WALKERVILLE, . - . ONTARIO
—
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(Ferronnerie) Marché de Montréal

LA SITUATION.

Le marché est un peu plus fort et on
remarque depuis quelques jours une
tendance assez accentuée 3 la hausse.
Les affaires sont moyennement actives.

Nous cotons:

PLOMBERIE

Tuyaux de plomb

Les prix sont de 7.50 moins 5% pour
tuyaux en plomb et de 9.00 pour tuyauv
de plomb composition mcins 5%.

Tuyaux de renvoi en font et acces-

soires

Les escomptes sur les prix de la lise
sont: tuyaux légers, 60%; tuyaux moyens
et extra-forts, 65%, et accessoires légers,
moyeng et extra-forts, 70%.

Tuyaux en fer
Nous cotons, prix de la liste

Y 100 pieds 6.00
% 100 pieds 6.00
2 100 pieds 8.50
Y 100 pieds 11.30
1 100 pieds 17.00
1% 100 pieds 23.00
1% 100 pieds 27.50
2 100 pieds 37.00
2Y 100 pieds 58.50
3 100 pieds 76.50

4 100 pieds 109.00
3% 100 pieds 92.00
Tuyaux galvanisés

Nous - tons prix de liste:

% 100 pieds 6.00
% 100 pieds 6.00
Y 100 pieds 8.s50
Y 100 pieds 11.50
1 100 pieds 17.00
Y 100 pieds 23.00
1Y% 100 pieds 27.50
2 : 100 pieds 37.00
2l 100 pieds 58.50
3 100 pieds 76.50
Y 100 pieds 92.00
4 100 pieds 109.00

Les escomptes sont les suivants:

Tuvaux noirs: ¥ pouce et § pouce, 63
a 65 p.c.; ¥ pouce, 69 p.c.; 1 4 3 pouces,
74 p.c.; 34 A 4 pouces, 724 p.c.

Tuyaux galvanisés: 1 et § pouce, 50 p.
c.; 4 pouce, 59 p.c.;; 1 a 3 pouces, 64 p.c.;
3-1/3 a 4 pouces, 62-1/3 p.c.

Tuyaux en acier

2 pouces 100 pieds 9.60
2% pouces 100 pieds 12,25
3 pouces 100 pieds 13.30
3% pouces 100 pieds 15.55
4 pouces 100 pieds 19.30

Fer-blanc Charcoal
Nous cotons: 1 ¢. 14 x 20
Fer-blanc en feuilles

X. Extra par X et par cse 1.00
suivant qualité.
(Caisse de 112 feuilles, 108 Ibs. net)
Au coke — Lydbrook ou égal
[C, 14 x 20, base bte 4.45
(Caisse de 112 feuilles, 108 lbs. net)
Au Charbon—Terne-Dean ou égal
IC. 20 a 28 bte 7.40
(Caisse de 112 feuilles, 216 1bs. net)
(Caisse de 560 1bs.)
XX, 14 x 60, gauge 26 Ib. 0.07 o0.074
Feuilles étamées

4.65

72 x 30 gauge 24, 100 lbs. 8.50
72 x 30 gauge 206, 100 lbs. 9.00
Toles galvanisées “Canada”

Nous cotons: 52 feuilles, $4.75; 60

feuilles, $5.00.

Toles noires
Feuilles:
22 3 24 2.65
2.75
28 2.85
Toles galvanisées
Nous cntons 3 la caisse: Fleur
Gorbals Queens de

Best Best Comet Head Lis
28 GG 4.40 2.03 4.40 4.20
26 G 4.20  3.50 4.20 3.05

22424 G 3.75 345 3.75 3.45
16-20 . 3.65 3.20 3.65 3.35
_Les prix de la marque Comet sont plu-
tot a la hausse.
Apollo

10§ 0z=28 Anglaig

28 G.=26 Anglais :‘:g
26 G. 3.85
24 G, 3.60
22 G. 3.60
16 4 20 G. 3.48

Moins d'une caisse, 25¢ de plus par
100 livres, g
28 G. Américain équivaut 4 26 G. An-
glais.
Petite tole 18 x 24
Petite tole 18 x 24
Soudure
Les prix sont plus élevés de 1¢c par Ib.
Nous cotons: barre demi et demi, ga-
rantie, 28%c; do., 25%c. “Wiping”, m!t.al
pour plombiers.
QUINCAILLERIE
Boulons et noix

Trés ferme et 4 la hausse.
Nous cotons:

Boulons i voitures Norway ($3.00) 5o
et 10 p.c.

Boulons 4 voitures carrés ($2.40) 6o et
10 p.c.

Boulons i voitures ($1.00): grandeurs, §
et moindres, 60 et 10 p.c.; 7/16 et au-
dessus, 55c.

B%lcx)lons i machine, § pce et au-dessous

C.

Ball 100 1bs. 11.20

Boulons 3 machine, 7/16 pce et au-des-
sous, 57V%c.

Boulons i lisse, § et plus petits, 6o et
55 et 10 p.c.

Boulons 3 lisse, 7/16 et plus gros, 50 et
S p.c.

Noix par boiteg de 100 1bs,
Nous cotons:

Noix carrés

52 feuilles 4.45
6o feuilles 4.70

4c la 1b. de 1a liste

Elles ne sont chargées que de
des'cartouches refroidies deux fois.

climatériques variables.

Vos clients

DOMINION CARTRIDGE CO.,

LA SATSONDE LA CHASSE ESTOUVERTE

COMMENT SE VEND VOTRE STOCK ?
Un bon sujet de conversation a propos de vos cartouches DOMINION
Impérial, Régal et Sovereign pour fusils de chasse.

poudre sans fumée Epaisse et de Calibre, la premiére du monde entier et ce ne sont que

Les cartouches 4 poudre noire Crown, c'est un Feu Sir. ) .
Les Cartouches IFOMINION sont fabriquées entiérement au Canada, et sont spécialement adaptées a ses conditions

’ i i ir de chaque-cartouche par la com-

ILe But de la DOMINION CARTRIDGE CO. est d’assurer les qualités réguliéres de tir | qu par
binaison convenable de lalPoudre, de 1a Balle et de la Bourre, pour que le recul soit le plus faible possible, tout en maintenant
la rapidité, un modéle parfait et une pénétration sire.

connaissent la marque.

Limited.

|
Montréal, P. (
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Il est
Avantageux

de Vendre

PAINTS &
VARNISHES

o Il

)
)

b}

T e

[Is sont soutenus par
lasorte de co opération
qui assure non seule-
ment debonnes ventes
et de bons profits pour
lemarchand, maisde la
satisfaction réelle a ses
chients. ,Laissez-nous
vous le prouver. .. .".

| The
Martin-Senour

Company, Limited.
MONTREAL.:

HALIFAX,
TORONTO,
WINNIPECG.

Boulons i charrue, 50 et 10 p.c.
La broche barbelée est cotée $2.323
les 100 livres 2 Montréal.

Crampes a clotures

Fer poli $2.55
Fer galvanisé 2.85
Brochcs pour poulaillers
{ x 20 x 30" 4.10
{ x 30 x 36" 4.75
4 x 22 x 24" 5.00
4 x 22 x 30" 6.30

L’escompte est de 50 et 10 p.c. sur la
list
i x 20 x 24" 3.40
¥ x 22 x 36" 7.50

Broche galvanisée, etc,
Nous cotons:

No ¢ les 100 Ibs. 2.30
No 12 les 100 lbs. 2.45
No 13 les 100 lbs. 2.55
Poli bralé:
No 10 les 100 lbs. 2.35
No oadaog les 100 lbs. 2.35
No 11 les 100 Ibs. 2.42
No 12 les 100 lbs. 2.60
No 13 les 100 lbs. 2.70
No 14 les 100 lbs. 2.8
No 15 les 100 lbs. 2.85
No 16 les 100 lbs. 3.00
Bralé, p. tuyaux 100 1bs. No 18 3.85

Bralé, p. tuyaux 100 lbs. No 19 4.70
Extra pour broche huilée, 10c p. 100 Ibs.
Broche a foin

La demande est faible,

Nous cotons net:

Marché trés ferme,

No 13, $2.25; No 14, $23o et No 15,
$2.40. Broche a foin en acier coupé de
longueur, escompte 25 p.c. sur la liste.
Plaques d’acier

100 livres 2.40
100 livres 2.70
Zinc en feuilles
Le marché est ferme.
Nous cotons: $7.50 a $7.75 les 100 Ibs.
Coudes pour tuyaux

Nous cotons a la doz.: coudes ronds
.-rdinaires 75 feuilles, $1.10; 60 feuilles,
$1.35, et polis, 60 feuilles, $1.60.

Broche moustiquaire

Forte demande,

Nous cotons: bruche noire, $1.55 par
rculeau de 100 pieas.

Broquettes
Pour boites a fraiseg

Y2 pouce
3/16 pouce

75 et 12¢ p..

Pour boites i fromage 85 et 10 p.c.
A valises 80 et 12§ p.c.
A tapis, bleues 8 p.c.
A tapis, étamées 80 et 15 pec.
A tapis, en barils 40 p.c
Coupées bleues, en doz. 75 et 123 p.c.

Coupées bleues et & pe-

santeur 6o p.c
Sweeden, coupées, bleues

et ornées, en doz. 75 p.-C
A chaussures, en doz. 50 p.c.

A chaussures, en uqts 1 1b. 60 et 10 p.c.
Clous de broche
Nous cotons: $2.30 prix de base, fo.b,,
Montréal,
Clous coupés
Nous cotons: prix de base, $2.60 f. o.
b., Montréal.
Clous & cheval
Nous cotons par boite: No 7, $2.00;
No 8, $2.75; No 9, $2.60; No 10, $2.50.
avec escompte de 10 p.c.
Fers & cheval
Nous cotons f.o.b.. 3 Montréal:
Neverslip crampons, § le cent 3.8

No2z Noi1
et plus et plus
grand petit
Fers ordinaires et
pesants, le qrt 3.90 4.15

Neverslip crampons 7/16, le cent 2.40
Neverslip crampons %, le cent
Neverslip crampons 9/16, le cent
Neverslip crampons 5/16, le ceng
Neverslip crampons §, le cent
Fer a neige, le qrt 4.15
New Light Pattern, le qrt 4.35
Fer “Toe Weight” No 1 3 4
Featherweight No o i 4
Fers assortis de plus d’une grandcur au

baril, 10c 4 25c extra par baril.

Chaines en fer
Trés ferme,
On cote par 100 lbs.:

MonENBNN
aa8s88%¢

3/16 No 6 10.00
3/16 exact § 8.50
2/16 full 5 7.00
{ exact 3 6.50
t 6.50
5/16 > 4.40
] 3.90
7/16 3.8
] 3.70
9/16 3.60
§ 3.40
| 3.30
1 3.30
i 3.30
Vis 2 bois
Les escomptes i la liste sont de
Téte plate, acier 8 10 et 7% p.c.
Tétte ronde, acier 8 10 et 74 p.c.
Téte plate, cuivre 75 10 et 7% p.c.
Téte ronde, cuivre 70 10 et 73 p.c.
Téte plate, bronze 70 10 et 7% p.c.
Téte ronde, bronze 65 10 et 7% p.c.
Fanaux
Nous cotons:
Wright No 3 doz. 8.50
Ordinaires doz. 4.75
Dashboard C. B. doz. 9.00
No 2 doz. 7.00

Peints, soc extra par doz.
Tordeuses 3 linge
Nous cotons:

Royal Canadian doz. 47.75
Colonial doz. 52.75
Safety doz. 56.25
E. Z. E. doz. 51.75
Rapid doz. 46.75
Paragon doz. 54.00
Bicycle doz. 60.50

Moins escompte de 20 p.c. Fore de-
mande.

Munitions

L’escompte sur les cartouches cana-
diennes est de 30 et 10 pour cent. La
demande est trés active.

Plomb de chasse

Nous cotons net:

Ordinaire 100 lbs. 10.00
Chilled 100 lbs. 10.40
Buck and Seal 100 lbs. 10.80
METAUX
Antimoine

Le marché est sans changement, $9.75
a $10.00.

Fonte
Nous cotons:
Carron Soft 24.50
Clarence No 3 22.00

Fer en barre

Faible.

Nous cotons:
Fer marchand
Fer forgé
Fer fini

base 100 lbs. 2.15
base 100 lbs. 2.830
base 100 lbs. 2.40
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Fer pour fers & cheval

base 100 lbs. 2
Feuillard mince 1% 4 2 pcs base 3.
Fewllard épais No 10 base 2

Acier en barre

&H8%

Faible.
Nous cotons net, 30 jours:

Acier doux base 100 lbs. 0.00 25
Acier & rivets base 100 Ibs, 2.10 2.25
Acier a lisse base 100 lbs. 0.00 2.25

Acier a bandage base 100 lbs. 0.00
Acier 3 machine base 100 1b% 0.00
Acier a pince base 100 lbs.” 0.00
Acier a ressorts base 100 lbs. 2.75

Cuivre en lingots
Le marché est fort.
Nous cotons: $18.50 4 $19.00 les 100
Ibs. Le cuivre en feuilles est coté a 27c
la livre.

W NNNBNDNN
N
w

Etain en lingots

Nous cotons: $49.00 a $49.50 les 100
livres,

Ce métal se fait de plus en
sur les marchés primaires et
ditions diminuent.

Plomb en lingots

Plus fort: $5.75 4 $5.85. Rare.

Zinc en lingots

La demande est faible.

Nous cotons: $6.25 & $6.50 les 100 li-
vres.

HUILES, PEINTURES ET VI-
TRERIE
Huile de lin

Forte demande et prix fermes,
Nous cotons au gallon, prix nets: hui-
le bouillie 65¢, huile crue 62c.
Huile de loup-marin
Nous cotons au gallon:
Huile extra raffinée
Essence de térébenthine
Ferme.
Nous cotons 65c le gallon par quantité
de 5 gallons et 7o0c le gallon par baril

Blanc de plomb
Forte demande.

Flus rare
es expé-

-

70¢

Blanc de plomb pur 8.25
Rlanc de plomb No 1 7.60
Blanc de plomb No 2 7.40

Blanc de plomb No 3 6.95
Blanc de plomb No 4 6.75
Pitch

Nous cotons:

Goudron pur, 100 lbs. 0.70 0.80
Goudron liquide, brl 0.00 4.00
Peintures préparées

Nous cotons:
Gallon 1.45 1.90
Demi-gallon 1.50 1.93
Quart, le gallon 1.5 1.75
En boites de 1 1b, 0.10 0.1l
Verres & Vitres
Les prix sont trés fermes. Forte de-

mande.

Nous cotons: Star, au-dessous de 26
pouces uni: 50 pieds, $1.85; 100 pieds,
$3.40; 26 & 40, 50 pieds, $2.00; 100 pieds,
$3.60; 41 4 50, 100 pieds, $4.00; 51 & 60,
100 pieds, $4.25; 61 4 70, 100 pieds, $4.50;
71 a 8o, 100 pieds, $5.00.

Double Diamond, 100 pieds: o & 2,

$5.00; 26 2 40, $5.45; 41 4 50, $6.25; 51 &
6o. $6.75; 61 4 70, $7.25; 71 4 8o, $12.50;
81 a 8s, $7.75; 86 4 90, $8.50; 91 4 O05.
$10.00. '
Vert de Paris pur

Forte demande,
Parils 4 pétrole 0.00 0.19
Drum de 50 3 100 Ibs, 0.00 0.20%
Drum de 25 Ibs. 0.00 0.203
Boites de papier, 1 1b. 0.00 0.224
Boites de ter-blanc, 1 Ib. 0.00 0.23%
Boites papier, ‘4 1b. 0.00 0.24}
Boiteg fer-blanc, 3 1b. 0.00 0.25%

Cables et cordages
Best Manilla base Ib. 0.00 o0.17
British Manilla base Ib. 0.00 o0.13
Sisal base 1b. 0.00 o0.12
Lathyarn simple base Ib. 0.00 o0.12
Lathyarn double base Ib. 0.00 o0.12}
Jute base Ib. 0.00 o.11
Coton base Ib. 0.00 o0.25
Corde 3 chissisy base Ib. 0.00 0.34
Papiers de Construction

Trés ferme,

Nous cotons:
Jaune et noir, pesant 0.00 1.8
Jaune ordinaire, le rouleau 0.00 o0.35
Noir ordinaire, le rouleau 0.00 0.43
Goudronné, les 100 Ibs. 0.70 2.25
Papier 3 tapis, les 100 Ibs. 0.00 2 60

Papier 4 couv., roul, 2 plis 0.00 o0.75
Papier 4 couv., roul, 3 plis 0.00 o0.95
Papier surprise, roul,, 15 lbs. 0.00 0.40

Charniéres (couplets) No 840

1% pouce 0.67
12 pouce 0.75
2 pouces 0.81

rils, sur char a.10
2¢ pouces 0.92
24 pouces 1.07
3 pouces 1.30

Nos 800 et 838

I pouce 0.32
11 pouce 0.37
14 pouce 0.48
1§ pouce 0.50
2 pouces 0.67
2¢ pouces 0.76
2% pouces 0.81
2% pouceg 0.95
3 pouces 1.07
3% pouces 1.49
4 pouces 2.12

Méme escompte que pour toutes les
charniéres d’acier poli.

FERRAILLES

) La lb
Cuivree fort et fil de cuivre 0.00 0.11

Cuivre mince et fonds en
cuivre 0.00 0.09
Laiton rouge fort 0.00 0.10
Laiton jaune fort 0.00 0.08
Laiton mince 0.00 0.06
Plomb 0.02% 0.024
Zinc 0.00 0.03
La tonne
Fer forgé No 1 0.00 12,50

Fer fondu et débris de

machines No 1 0.00 16.00
Plaques de poéle 0.00 12.50
Fontes et aciers malléables 0.00 9.00
Piéces d’acier 0.00 5.00
La 1b.
Vieilles claques 0.00 0.00

PLATRE

Platre mélé de sable, f.0.b., au char 5.50

Platre dur (Hard Wall), f. 0. b., 20
tonnes et plus 10.50
Plitre pur (Plaster Paris), en ba-

rils, sur char, 2.10

A o A A

L’Outillage
Monarch
de Savetier .

Cet assortiment comprend tous
les Outils, etc., nécessaires pour
réparerles Chaussures et Harnais
ets'adressera & une trés grande
partie de la population, désireuse /
d’économiser de I'argent en fai-
sant cet ouvrage elle-méme. Les
outillages ‘*‘Monarch’® se vendent
avec la rapidité du *‘feu grégeois’’ =
tout le temps !

Hona

: -C(;)‘VBBLEVR’S OQuTtFIT

FOR
GENERAL

= Pour Réparer

OE 246 rue Craig Ouest

AND

ARNESS REPAIRING

les Chaussures
et

Harnais.

TAYLOR-FORBES COMPANY

MONTREAL.
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LES TRIBUNAUX

COUR SUPERIEURE

ACTIONS

Défendeurs Demandeurs
Causapscal

Caron, H. Farrell, Bélisle & Co.
Epiphanie

Ferland, J., Ferland, O., Ferland, J. et O,
Eagle Lumber Co. Limted
Greenfield Park
Marwell, James Montgomery Wm, H.
! Lachine
Aquin, M. J., Byer, Ernest (Montréal)
Lord, Alonzo
Lachute
Jackson, Jacob et al.
Laprairie :
La Ville de Laprairie Brossard, Alex.
Morin Heights
Rankin, Bessie H.
Morin Heights

Patterson, R. C.
Outremont

Adam, Alex. L.

Morris, Laurence M,

Morris, Laurence M,
Allard, Narcisse Bisaillon, F. J.
Rapide de L’Orignal

De Laval Dairy Supply Ca, Ltd
Riviére des Prairies

Phaneuf, Euclide

Roy, Frangois David, Ferd.
_ St-Bonaventure d’Upton
Benoit, Arthur, Benoit, P. Arthur, Benoit, A & Fils

Langlois, R.
St-Eustache

Cie Immobiliére du Canada

St-Lambert
Dickson, Pg S.
Ste-Thérése

Rodier, Eugéne. Marquette, C. (Montréal)
Handfield, W. A.
St-Vincent de Paul
‘Dupuis, J. P. (Enreg.)
Sault-au-Récollet
Chagnon, Alex., Lafrance, Jos. (Montréal)
Emard, J. U.

St-Jean, Salem

Ville de St-Lambert

Roger, Alphée

Yamaska

Parenteau, L. Watterson, J. & Co. Ltd.

COUR SUPERIEURE
JUGEMENTS RENDUS

Défendeurs Demandeurs

) Mascouche
Robinson. T. Victor

Montréal Quest
Montreal West Realty of

McNicoll, J.
Wilson, H. W.

Contracting Co. Limited. 47

St-Pierre
Lett Hafold Brasseur, 7 W.
. Trois-Riviéres ’
Meunier, J. P. Consolidated Optical Co.
_ Waterville
Martin, W. H. M8ody & Sons
COUR DE CIRCUIT
) JUGEMENTS RENDUS
Défendeurs G Demandeurs
Beauceville
Doyon & Doyon Rock City Tobacco Co. Limited
‘ Bordeaux
Kilson, W. H. Laroche, A.
Boucherville

Larocque, Frédéric Racette, J. B. et al.

Mon.
tants

395

775

240

180

classe
114
202

131

Mon-
tants

74
8

44

Godette, Olivier

. Cartierville
Groulx, Laurent Fournier, R.
Chapleau
Moody, M. & Sons
Cote des Péres
Moody, M. & Sons
East Templeton

Kearny Bros. Limited

Bolduc, Jules

Lariviére, A, & Cie

Farnham
Galipeau, P. A. Fortier, H.
Freligsburg
[Larose, Norbert Moody, M. & Sons
Lachine )
Fads, Sam. Delisle, J.
Lachine :
Bélanger, Théophile Charette, T.
Lachine
Delisle O'Gilvie Flour .Mills Co. Limited
Lachine
Boogady, N. The Rock Shoe Mfg. Co.
Lachine
Armstrong, Edm. Boisvert, G.
Longueuil )
Robillard, S. Demers & Sarrazin
Louiseville
Boulanger & Cie Mt. Royal Color & Varnish Co. Ltd.
Maisonneuve
Dubuque, H. Fontaine, N. et al.
Maisonneuve
Charland, J. A. Lavallée, R.
Maisonneuve )
Jordan, Adolphe Sauvé, O.
Maisonneuve
Lassonde, Ferd. _ Montreal Abattoirs Limited
Maisonneuve
Demers, Fred. ) Laperle, J.
Maisonneuve
Labrecque, Art. Desloges, P.
Maisonneuve
St-Amant, Arcade Garmaise, S, et al.
Oka .
D’Amour, ]. Pumani, A.
Outremont
McGoldrick, F. G. Laurent, J.
Richmond
Monette, C. : Auger, T.
Ste-Agathe des Monts )
Brunet, Ad. Berlind, J.

St-Boniface de Shawinigan

Gélinas, Alph. British Am. Oil Co. Limited

St-Bruno
Riopel, Noél Boy, D.
St-Jean Québec
St-Laurent .
Berthelet, Eugéne Bouthillier, A.
St-Paul ’Ermite
D’Andrea, Guido . Derosa, A.
St-Pierre
Boucher, And. . Dulude, A.
St-Pierre
Boucher, Geo, Dulude, A.

Ste-Scholastique
Payne J Bruce Limited
Tarrytown on Hudson
Reid. Robert H., Ford, Danicl (Montréal)
Carsley, Wm. F.
Thetford Mines
Eckardt, A. J. H.

Chénier, J. E.

Morin, Hon.

Verdun ‘
Marchand, Fug, Legault, E & Frere
Verdun )
Bélair, Ovila Kennedy, P. & ]J.
Verdun
Aacking, James The Frost & Wood Co.
‘ Westmount
Dusseault, Olivier ’ \aliquette, A.
Westmount o
Dunn, Guss. McCraig, S.

41

50

33
84
16

43
26

52

21
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EUX modeles particulié-

rement attrayans en lai-

211 ¢

ton,bronze et acier faconné,en

e OIS

gamnitures complétes. Pro-

[
1S

tecteurs Cylindriques pour
portes de devant, porte de

[ SIISSRICSEIE

devant a une clé, porte de

Ji=l

devant a deux clés. Gar-

nitures Ciselées—Plaque de

boites a lettre — Garnitures
pour chassis —Sonnettes de

portes, poignées de niveau

72 Sl Ol

=S
([ J

pour lever des chéssis et

A= = Dl Dl

2%

plaques pour pousser.

Modée er » ) o.Prte
de facade a une clé.

= B
| 2.0
—
| 2.

Modéle Belleville de porte Constructeurs de premier

de facade a deux clés.

ST
3

ordre pour ferronnerie de tous

genres.

C oSG

The Belleville Hardward
and Lock Mfg. Co., Limited

Bureal{:ef et Manafacture.

16 2 2GS =Dl Z2IIC =21

BELLEVILLE, . Canada.

Modéle Belleville Gar- s Modéle Fleur de Lys,
niture ciselée. garniture ciselée.

TS IE S E e o De
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ODUGALL

VERNIS

ZANZERINE

Ce sont la de trés bons vernis
—d’'une qualité supérieure a la
qualité habituelle de vernis ven-
dus a ce prix fabriqués pour les
ouvrages d'intérieur, d'exté-
rieur ot les Parquets. -

Ne sont surpassés comme
qualité que par T. W. F.

The DOUCALL VARNISH COMPANY
LIMITED, . - MONTREAL. ‘ e

Associée & la Murphy VarnishCo E, U. A
R

VARNISH

-+

LE PACIFIQUE KR IR
CANADIEN

De la Gare Windsor pour :

BOSTON, LOWELL, *9.00 a.m., *8.00 p.m.
TORONTO, CHICAGO, *905 a.m., *10.00 p.m. et
*11.00 p.m., pour TORONTO-NORD.
OTTAWA, 18.05 a.m., §8.40 a.m., {9.15a.m., *9.45
a.m. t4.00 p.m., §7.45 p.m., *9.45 p.m., *10.30p.m.
SHERBROOKE et LENNOXVILLE, *8.25 a.m.,
t5.30 p.m., *7.25 p.m. '
HALIFAX et MONCTON, ¥*7.25 p.m.
ST-JOHN, N. B,, *7.25 p.m.
ST-PAUL, MINNEAPOLIS, *10.30 p.m.
WINNIPEG, VANCOUVER, *®9.45 a.m. *g 45 p.m.
De la Gare Viger pour :
UEBEC,19.00a.m.,*1.30 p.m.,*s.00 p.m.,*11.30 p.m,
ROIS-RIVIERES, 9.00 a.m., *I.30p.m., *5.00
p.m., 15.55 p.m., *11.30 p.m.
SHAWINIGAN FALLS et GRAND'MERE, *g.00
a.m., 11.30 p.m. *5.00 p. m.
JOLIETTE, 18.15a.m., *9.00 a.m., t5.20 p.m.
SAINT-GABRIEL, *9.00 a.m., {5.20-p m.
OTTAWA, ¥8.00 a.m., *5.45 p.m.
SAINTE-AGATHE, *8.10 a.m., *9.15a.m.,
¢9.30 .a.m. hI.I5 p. m. i2.15 p.m. t4.00 p.m.
t4 50 p.m. ir.15 p.m, .
NOMININGUE, *9.15 p.m.,, i1.15 p.m. 14.50 p.m.
(* Quotidien. (1) Quotidien, excepté dimanche.(§)
Dimanche seulement. (i) Samedi seulement.

(h) Samedi et Dimanche seulement. (k) Vendredi
seulement,

BUREAU DES BILLETS :

141-143 rue Saint-Jacques
7 FDIFIGE DOMINION EXPRESS

HORS PAIR

Rouleaux noirs.
Rouleaux 11 " x13/”»
Dents cachées.
Coussinets a Billes.

Cette tordeuse a les plus hautes qualités et le
caoutchouc de la meilleure qualité qu’on ait jamais
utilisé dans une tordeuse.

Durera plus longtemps que nimporte quelle
tordeuse et sécheuse & rouleaux blancs, parce que
les rouleaux en sont souples et flexibles. Clest la
tordeuse la plus satisfaisante, qu'on ait jusqu'a pré-
sent mise sur le marché.

Ecrivez-nous pour avoir les prix d' automne de nos

Laveuses & main.

Laveuses & pouvoir hydraulique.
Laveuses mues par la gazoline.
Laveuses mues par I'électricité.
Tordeuses

Calandres

Barattes

Porte-cuvettes

Planches A repasser

Escabeaux

Balayeuses Vacuum

Fers a repasser électriques

J. i. CONNOR & SON,

OTTAWA, Ont.

Limited
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LA CONSTRUCTION

Durant la semaine terminée le 18 oc-
tobre, la ville a émis 43 permis de cons-
truire au cout total de

Les chiffres ci-dessous en indiquent la
répartition par quartier et donnent le
cout approximatif de chaque construc-

tion, moins les détails des permis au-
dessous de $1,000.

Quartier Montant
St-Gabriel $85
St-Jean-Baptiste 100
St-Georges 800
St-Laurent 1,000
Notre-Dame de Graces 49,000
Delorimier 28,500
St-Jacques 15,000
Hochelaga 11,000
Laurier 28,900
St-Louis 1,000
Ste-Anne 7,000
Papineau 8o
St-Denis 15,545
St-Joseph 400
Emard 3,000
St-Henri 6,000
St-André 6,000
Rosemont 800

Total $175,210

Nouveaux permis
Rue Clyton, quartier Notre-Dame de
Graces; 2 maisons, 4 logements, 2 éta-
ges, 3e classe; ‘couit prob, $6,000. Pro-
priétaire, D. Blay, 162 Parc G. E. Car-
tier,

Rue St-Hubert, quartier St-Denis; 1
maison, 1 magasin, 2 logements, 3 ¢ta-
ges, 3e classe; cout prob. $4,000, Pro-
priétaire, Dr M. O. Bélanger, 3453 St-
Hubert.

Rue St-Jérome, quartier Delorimier; 2
maisons, 6 logements, 3 étages, 3¢ clas-
se; cout prob. $9,000. Propriétaire, P.
Labelle, 45 Marquette,

Rue Smith et Gallery, quartier Ste-

Anne; 1 maison, 1 magasin, 2 logements, -

3 ¢tages, 2e classe; cout prob. $7,500.

Propriétaire, Jos. Ward, 115 Youville
Square.
Rue Bréboeuf, quartier St-Denis; 2

maisons, 6 logements, 3 étages, 3e¢ clas-
se; cout prob, $4,000. Propriétaire, \Wm.
Pellerin, 459 Bréboeuf,

Rue St-Timothée, quartier St-Jacques;
1 garage, 2 ¢tages, 2e¢ classe; colt prob.
$15,000. Propriétaire, P, T. Légaré, 180
Ambherst.

Rue Davidson, quartier Hochelaga; 1
maison, 1 logement, 1 étage, 2¢ classe;
cout prob, $2,000. Propriétaire, Ferdi-
nand Fleury, 1872 Ste-Catherine Est.

Avenue Belgrave, quartier Notre-
Dame de Graces; 2 maisons, 4 loge-
ments, 2 étages, 3¢ classe; cout prob.
$6,000. Propriétaire, J. R. Lefebvre, 246
St-Antoine,

Rue Mance, quartier Laurier; 2 mai-
sons, 6 logements, 3 étages, 2e classe;
cout prob, $15,000. Propriétaire, McFar-
land Christie, 2040 Esplanade.

Avenue Belgrave, quartier Notre-Da-
me de Graces; 2 maisons, 4 logements,
2 étages, 2¢ classe; cout prob. $11,000.
P'ropriétaire, Isaac Collins, 207 avenue
Ash.

Rue Messier, quartier Delorimier; 1
maison, 5 logements, 3 étages, 3e clas-
se; cout prob. $4,000. Propriétaire, Wil-
brod Raymond, 1378a Parthenais,

Rue de Normanville, quartier St-De-
nis; 1 maison, 4 logements, 3 étages, 3¢
classe; cout prob. $3,400. Propriétaire,
André Lemay, 199 St-Louis.

Rue Delorimier, quartier Delorimier;
1 maison, 5 logements, 3 étages, 3c
classe; coit prob, $4,000. Propriétaire,
(. L. Langlois, 1987k Bordeaux.

Rue Cartier, quartier Delorimier; 2
maisons, 8 logements, 3 étages, 3c clas-
sc; cout prob, $7,500. Propriétaire, Al-
bert Brouillette, 191 Marquette,

Rue de Gaspé, quartier Laurier; 4 mai-
sons, 12 logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob, $6,000. Propriétaire, J. E. La-
londe, 19018 St-Denis,

Rue Stadacona, quartier Hochelaga; 2
maisons, 6 logements, 3 étages, 3e clas-
se; colt prob. $4,000. Propriétaire, T.
Pageau, 408 St-Germain.

Rue Colbrooke, quartier Notre-Dame
de Graces; 1 maison, 1 logement, 2 éta-
ges, 3¢ classe; colt prob. $2,000. Pro-
priétaire, Jean Rufo, 5§54 Colbrooke.

Rue St-Zotique, quartier Laurier; 1
maison, 3 logements, 2 étages, 3e cles-

La ligne qui donne

une bonne réputation
BT e )

tenir

impériale.

TORONTO -

NEW YORK
BeRLIN

CHICAGO
BRUXELLES

Les détaillants avisés de toutes Jes parties de
la Puissance trouvent satisfaction et profit a

LES VERNIS ET SPECIALITES
DE VERNIS INTERNATIONAL

C'est la marque qui depuis plus de quarante
ans'a arboré le drapeau dans tous les pays du
monde — ces vernis ont l'approbation des
marchands, architectes, peintres et décorateurs
les plus judicieux et les plus en vue. Chaque
bidon est garanti contenir une bonne mesure

IpamD g
WINNIPEG

Manufacture canadienne des Vernis de premiére qualité.

La plus grande usine du monde et 1a premiére qui ait
établi des étalons définitifs de qualité.

LONDRES
MELBOURNE

Nous ne perdons jamais un
client une fois quil a com-
mencé a faire des affaires
avec nous.

POURQUOI

Parce que nous sommes en
mesure de lui donner satis-
faction sous tous les rap-
ports.
sont strictement les PEIL-
LEURES qui soient sur le
marché et nos prix sont les
mémes que chez les manu-

‘ facturiers darticles infé-

o rieurs. Ainsi donc, achetez .
les meilleurs.

Cowan & Britton Limited.

GANANOQUE, Ont.
Couplets, Pentures, Articles de Ferron-
nerie pour Constructions.

o

Nos marcha dises
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Chaque fois que vous aurez besoin de
Pelles, Béches ou Ecopes,

RAPPELEZ-VOUS

que nous en fabriquons une ligne complete, et sommes en mesure de vous fournir des articles de toute 1
premiére qualité.

Vous pouvez en commander, par I'intermédiaire de votre marchand en gros, MM. Delorme Freres, nog
agents & Montréal, ou directement & notre usine i Peterborough, Ont.

La qualité est la caractéristique de nos pelles.

La qualité des articles réside dans le service qu'ils vous font et non dans le prix que vous les paycz.
Dounez nous une commande d’essai et laissez-nous vous convainere

THE LUNDY SHOVEL & TOOL CO., LIMITED.

' PETERBOROUGH, ONT.

v AN V' A\ ~

'La Baratte “Favourite” de MAXWELL

Est connue et en usage depuis bientdt vingt ans et elle a donné une si compléte
satisfaction qu'il se vend annuellement plus de barattes "*Favourite’” que de barattes
de toutes les autres marques combinées

Le baril est fait du meilleur chéne importé, fini naturel, avec cercles en
aluminium-argent. Coussinets d billes d'une grandeur exceptionnelle, facile &
actionner et durable. La gravure fait voir la commodité de l'actionnementd la
main et au pied combinés, la 1égeéreté et la force du support en fer, 4 levier sim-
ple ou 4 arc. [

Vous 8tes désavantagé vis-d vis des autres marchands, si vous ne vendez pas
la ‘‘Favourite’' de MAXWELL.

DAVID MAXWELL & SONS,

ST - MARY'S, ONT.
| AGCENCE A MONTREAL - - 446-448 RUE ST-PAUL

S —

La progression du Dominion ouvre un pmrché plus vaste et nos mar-
chandjses sont les mieux établies dans leur ligne. C’est une bonne raison

pour tenir les
' REGLES ET CALLONS DE MESURE

On les demandera. Ils donneront satisfaction. Ils sont faits au Canada
Ils annonceront tout votre stock.

e : CATALOGUE SUR DEMANDE.
IHE fYFRiN RULE (0.0r (ANADALTD.

WINDSORONL
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se; cout prob, $6,000. Propriétaire, Alf.
l.alonde, 288 St-Dominique,

Avenue Prud’homme, quartier Notre-
Dame de Graces; 1 maison, 4 logements,
2 étages, 3e classe; cout prob. $10,000.
I’ropriétaire, Mme John Myers, 158 ave-
nue Hillside.

Rue Mariecourt, quartier Emard; 1
maison, 3 logements, 2 étages, 3¢ clas-
se; cout prob, $3,000. Propriétaire, Gil-
bert Blondin, 110 Chateauguay,

Avenue Madison, quartier Notre-Da-
me de Graces; 1 maison, 3 logements, 3
étages, 3e classe; cotit prob. $3,000. Pro-
priétaire, Jos. H. Smith, 1825 Isplanade.

Rue Delorimier, quartier Delorimicer;
1 maison, 6 logements, 3 étages, 3¢ clas-
se; cout prob. $4,000. Proprictaire, J.\V.
Daragon, 301 Christophe Colomb,

Rue Wilson, quartier Notre-Dame de
Graces; 1 maison, 3 logements, 3 étages,
3e classe; cotit prob. $4,500. Propriétai-
re, L. P, Forest, 347 Boul. St-Joseph.

Rue Wilson, quartier Notre-Dame de
Graces; 1 maison, 3 logements, 3 étages,
3¢ classe; cout prob. $4,500. Propriétai-
re, L. P. Forest, 247 Boul, St-Joseph.

Rue Forsythe, quartier Hochelaga: 2
maisons, 10 logements, 3 étages, 3
classe; cout prob, $5,000. Propriétair.,
Jos. Trudeau, Varennes,

Rue St-Ferdinand, quartier St-Henri;
2 maisons, 6 logements, 3 étages, 3e
classe; cout prob. $6,000. Propriétaire,
Louis Latulippe, 1098 St-Antoine.

Avenue des Pins, quartier St-Ardré;
1 maison, 1 logement, 2 étages, 2e clasg

se; cout prob, $6,000, Propriétaire, W.
3. Baldwin, 194 avenue du Parc.

Rue Bordeaux et Beaubien, quarticr
St-Denis; 1 maison, 4 logements, 3 éta-
ges, 3e classe; cout prob. $4,000. Pro-
prictaire, G, Leclaire, 1120 Ilcaubicen,

Réparations

Rue \Waverly, quartier Laurier; 1 mai-
son, 1 logement, 3 étages, 2¢ classe;
cout prob. $1,900. Proprié¢taire, J. Domi-
nick, 2619 Waverly,

Rue Ste-Elizabeth, quartier St-Louis;
2 maisons, 4 logements, 2e classe; cout

. prob, $1,000, Propriétaire, Jos. Policiano,

03 Ste-Flizabeth,

Rue des ¥nspecteurs, quartier  Ste-
Anne; 1 maison, 4 logements, 2¢ classe;
cout prob, $50. Propri¢taire, Mme IF. I
Senécal, 28 Inspecteurs.

Rue Craig Est et Plessis, quartier Pa-
pineau; 1 maison, 1 logement, 1 étage,
3¢ classe; cout prob. $8o. Propridtaire,
Canadian Iron & Metal, 805 Craig Lst.

Rue Park & Island, quartier St-Denis;
1 maison, 1 logement, 3¢ classe; cont
prob. $75. Propriétaire, Calixte Panne-
ton, 3035 Park & Island.

Rue IFulford, quartier St-Joseph: 1
maison, 1 logement, 2 étages, 3¢ classc;
cout prob. $400. DPropriétaire, S. Hols-
tein, 321 Notre-Dame Ouest,

Rue Charlevoix, quartier St-Gabriel;
1 magasin, 1 étage. 3¢ classe; coiit prob.

$25. Propriétaire, H. J. Labrecque, 112
St-Jacques,
Avenue Henri Julien, quartier St-

Jean-Baptiste; coit prob, $100. Propric-
taire, Succ. &, Lavigne, 176 Mance.
Rue Peel, quartier St-Georges; 1 ga-
rage. 1 ctage, 2e classe; cout prob,. $8oo.
P'ropriétaire, Edward Maxwell, 312 Pecl.
Rue Richardson, quartier Ste-Anne.
3 magasins, 2 ¢tages, 3e  classe; cout
prob. $s0. Propriétaire, A, Wronski, 503
I'rontenac,
_ Rue Lagaucheti¢re  Quest, quartier
St-Laurent; 1 maison, 10 logements,
ctages, 2e classe: coit prob. $800. Pro-
priétaire, Quai Wong, 54 Lagauchetiére
Ouest.

LA LOI LACOMBE

Employés Employeurs
}'{.nrnnsdas Malherhe .. .. W. R, Brock
Pierre Tefebvre || J. Pepin

Adrien Lafontaine I.A. Wilson Co. Ttd.
Fmery Tauzon .. .. . . Léon Lafond
I'lz. T.éger Can, Steel Foundry Co. T.tl.
Jos, Tauzon Albert Ste-Marie

On dit toujours qu'il ne faut pas ven-
dre la peau de I'ours avant de l'avoir tué.

Ceci, appliqué au commerce, peut se
traduire ainsi:

Ne comptez pas sur vos rentrées avant
qu'elles ne soient réellement dans votre
caisse.

tros pouces de sapin.

Pése 4 livres.

La Carabine “Bayard’” a Chien et Détente Automatiques

Décharge puissante Ligne élégante. Simplicité de mécanisme. Piéces intercimngeables. Traverse
Peut étre démontée rapidement rien qu’avec un tournevis.

ECRIVEZ POUR AVOIR UNE BROCHURE DESCRIPTIVE.

McGILL CUTLERY CO,, (REGD) - -

P. O. Box 580, MontreaI.

VWAAAAAAAY

C'est votre garantie de précision et de durée maxima. Chaque
Foreuse MORROW est de fabrication canadienne et est garantie.
Usines a3 INGERSOLL, Ontario

JOHN MORROW SCREW AND NUT COMPANY Limited.

NOUS MANUFACTURONS
DES

Garde-Fen ef Garde-
Cendres a I'Epreave
des Etincelles

No're ligne est compléteet de la
plus haute qualité.

DEMANDEZ NOTRE CATALOGUE SPECIAL.
CANADA WIRE AND IRON GOODS CO.

Représentant pour I'Est :
P.0.Box 42 St. Henrl.
Nousmauufactuions toutes sortes de Toile Vétall.que et d'ouvrages
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Hamiliton, Ont.

JAS. S, PARKES
MONTREAL, P.Q.

Généraux en Fil Métallique.
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“Il faut savoir
profiter de
’occasion.”
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Si vous n'avez pas déja com-
mandé votre stock de claques,

pour lautomne et lhiver,

Faites-le Aujourd’hui.

28 Succursales dans tout le Canada.

ECRIVEZ A VOTRE PLUS PROCHE SUCCURSALE!

(anadian Consolidated Rubber Co.,
MONTREAL QUEBEC OTTAWA
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METZGAR REGISTER CO.

La “Metzgar Register Company” tel est le nom
d'une nouvelle Corporation qui vient d'étre organisée
pour la fabrication de livres de vente etl'exploitation du
plus récent systéme de tenue de livres.

La caisse enregistreuse se compose d'un cabinet en
acier & I'épreuve du feu, pour contenir les divers livres
de comptes dans une position facilement accessible,
Plusieurs sont déja en usage et les marchands parlent
en termes tres élogieux de nombre des caractéristiques
supérieures de l'enrégistreur Metzgar, par comparaison
aux autres méthodes, de comptes-courts,
été employés par eux jusqu'a ce qu'ils aient abandonné
les méthodes moins désirables pour utiliser le systeme

amélioré Metzgar.
M. Metzgar a placé un grand nombre de ses régis-

tres sur le marché, sans le nom d'une maison de
Freemont, Ohio, mais récemment il a décidé que le

qui ont

temps était bon pour la formation d'une compagnie qui
pourrait trouver profit en 1’aidant & manufacturer et
vendre son invention sur une plus grande échelle

Il avait une vaste expérience en différentes lignes
d’affaires, surtout en ce qui concerne les systemes de
comptabilité avant d'inventer et de placer son systeme

sur le marché. Il était associé avec la Simple Account
Salesbook Co., de Freemont, Ohio, qui sont les manu-
facturiers du systéme Keith, comme gérant de publicité
et des ventes depuis plusde six ans. Il a en vue cer-
tains vendeurs expérimentés de systemes. qui attendent
de pouvoir s'occuper de la vente de ce systéme le plus tot
possible et des que leurs commandes pourront étre rem-
plies promptement.

Certaines des nouvelles caractéristiques de ce sys-
teme qui en assurent la vente trés facile parce qu'elles
le rendent tres simple, _sir, rapide et exact, sont le
dessus & rouleaux ; I'index automatique qui place le nom
du client devant la vue & un angle d’environ 45 la glis-
sitre & bandes dans laquélle les feuilles de compte sont
enfilées de coté avec la main droite tandis que l'em-

ployeur la tient d’'une maniére naturelle avec la main
gauche ; le coussinet de cabinet, qui fonctionne trois

fois plus vite que les autres genres de livres de vente
par suite du marqueur, et du fait quela feuille de papier
carbon tombe automatiquement en position pour écrire
F'ordre ; la machine & faire le total qui tient les comptes
Juste & la minute et donne au client une facture
détaillée par article, chaque achat montrant le mon-
tant ainsi que la date, la feuille & écrire et les tiroirs sur
coussinets a billes avec des index pour les comptes con-
tenus et fautifs ainsi que pour les billets payables avec
espace additionnel pour garder les papiers importants
qui doivent étre tenus privément et protégés contre le feu.

Le Prix Courant donnera avec plaisir d’autres dé-
tails sur demande.

DOMINION CANNERS LIMITED.

Cette compagnic nous informe que, vu l'abon-
dante récolte des tomates cette année, récolte qui
a dépassé toutes les prévisions, elle a jugé bon de re-
viser ses prix dés 'ouverture de la saison. Par consc-
(uent, les nouveaux prix sont les suivants:

Groupe B, 3's, 97% la douzaine.
s Ze / “
Groupe B, 214s, 025

Groupe B, 2's, L5 h

Groupe B, gallons, $2.90

Ces prix sont bien en rapport avee la ligne de
conduite adoptée depuis des années par la Dominion
Canners, a savoir que ses prix correspondent a l'em-
paquetage. Plus celui-ci est considérable, plus les
prix sont réduits.

Au commencement de la saison, on avait craint
que la récolte ne manquat; de fait, dans le territoire
de I'Est, la récolte n’annongait pas donner une moyen-
ne de 50 pour cent. lHeureusement, I'ouest est venu
a la rescousse et, a I'heure actuelle, on est encore @
empaqueter des tomates.

I.e surcroit des dépenses qui consiste en salaires
ct en frais d’étiquette, de boites, etc., sera considéra-
blement réduit cette année a cause de I'abondance du
produit, et les consommateurs en auront le hénéfice.

LLa qualit¢ des tomates est absolument supéricure.

COMPAGNIES INCORPOREES.

Des lettres-patentes ont été émises par le licute-
nant-gouverneur de la province de Québec, incorpo-
rant:

“T'he Thurso Manufacturing, Limited,” pour ma-
nufacturer chaises, meubles de toutes sortes, vendre,
trafiquer et faire le commerce de bois, portes, chassis,
etc. Capital-actions, $49,000, a Thurso.

“The Florenceville Land Company,” pour aeque-
rir, posséder, détenir, faire le commerce, échanger,
hypothéquer, transporter des propriétés, etc. Capital-
actions, $25,000, 2 Montréal.

“La Compagnie Ouvriére de Garanties ct Place-
ments, Limitée,” pour faire le commerce d'immeubles
et d’assurances dans toutes ses branches. Capital-
actions, $250,000, a Montréal.

“Cap de la Magdeleine Manufacturing Company,
Limited,” pour acheter, louer ou acquérir, posséder
des meubles ou immeubles. Capital-actions, $49,500,
au Cap de la Magdeleine.

“City and District Land and Investment Com-
pany,” pour acheter, louer, acquérir, vendre, adminis-
trer des terrains, maisons et immeubles. Capital-
actions, $50,000, 3 Montréal.
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Achetez des Articles Fabriq{lés au Canada. |

Racloir a herser en acier comprimé Massif Meaford
Fait avec une plaque massive d'Acier Comprimé Brouette en bois pour chemins de fer ou marine

A forte teneur de Carbone, 4 grandeurs Nos o, 1, 2 . N .. " .
et 3. Manches sur le dessus ou les Cotés avec ou Sept d'ﬁé"e",ts genres a choisir. Fournie avec
sats patins No 0 fourni avec un chainon si désiré. des Roues en Fer ou Acier. '

Charrues pour niveler les rampes de chemin de fer |
et des rontes rurales.

Timon en chéne blanc, Gabarit Standard et soc
d'acier, de charrue, de qualité supérieure

, Pacloir Fresno Amélioré Meaford Ne vous laissez pas tromper

L’instrument le plus économique qu'il y ait pour
transporter de la terre—pour creuser des fossés,

pour niveler la terre, pour I'irrigation et autres mais vendez nos Instruments de Haute Qualité. lls rappor-

objets. On commence seulement  apprécier les tent de bons profits et sont absolument garantis. Ecrivez
services 1emarquables que rend cette sorte de ra- pour avoir notre nouveau catalogue, No. 10 qui vient
cloir. Vous réduisez le cofit de votre ouvrage en d'étre publié.

examinant attentivement cette proposition. Poussé,
chargé et renver é par un homme-seul.

The Meaford Wheelbarrow Company |

Limited

MEAFORD - ONTARIO

. ) . AGENTS DE VENTE

Brouette Sterling se Netfoyant automatiquement.- Québec et Provinces Maritimes :—

Alexander Gibb, Edifice St. Nicolas, 3 rue Saint-
Nicolas, Montréal,
Manitoba et Alberta : — 3

Bissett & Loucke, Limited, 151 Avenue Notre-
Dame Est, Winnipeg ; Edmonton, 501 Edifice
Agency.
Saskatchewan :—

Kilvert Bros, Wall St., Saskatoon.
Colombie Anglaise :—

John Burns, 329 rue Railway, Vancouver. |

Ligne Etalon d: brouettes ; la brouette la plus
facile & pousser.

Brouette tonte en Acier Tubulaire.

Plateaux en acier comprimé, manches en fer
tubulaire ; six grandeurs, Nos 0, 1, 2, 3, 4 ¢t 5.

Racloir a Roue, de Donble-Force, Meaford,

Le dernier perfectionnement en fait de racloirs 4
roues, surpassant de beaucoup tous les autres en ce
qui concerne la construction, la durabilité et la
simplicité, Le bassin ou la boite est fait au moyen

d’une seule feuille d’acier a forte teneur de Carbone Charrette Sterlmg a Béton Trucs pour Entre-

et est fagonné de maniére 4 donner le maximum ots et Magasins

de solidité ‘et de capacité En deux grandeurs, Roues se nettoyant automatique- P Nomb ag,

Nos 2 et 8, tous deux soit avec bassin en acier com- ment, grande capacité, 5 grandeurs, - ombre de gran-

primé soit avec boite carrée. Nos0, 1,2, 3et4 J f:':‘:’ft genres dif-
__ ro e L |

@17 Imprimé par A.-P. PIGEON, 105-109 Ontario Est, Montréal.
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Un Homme comme celui-ci est un client qu'il faut gagner.

Il en vaut la peine, car il veut avcir tout ce qu'il y a de mieux et est prét 4 vous payer
de hons prix pour avoir des articles de premier ordre tels que

Le Rasoir de Sireté GILLETTE

Le Gillette, voila ce (ue choisit cette catégorie de gens dont la clientéle a le plus de
valeur pour votre magasiu car c'est, sans aucun doute, le meilleur rasoir du monde.

Mettez bien en vedette votre étalage de rasoirs Gillette pour Nocl. Exhibez un hon
assortiment de Nécessaires Standard, de Nécessaires de Poche, de Nécessaires 2 Combinaison
et de Boites de 6 et 12 [,am -s. Faites-vois une régle de suggérer le Gillette a chaque occasion,

comme cadeau de Noc¢l attrayant.

Cela représentera p'us que des ventes supplémentaires, car par chaque Gillette vendu
vous vous assurez un ami de votre magasin ; celui qui 1'a acheté revienlra pour se procurer
des nouvelles lames : il deviendra un assistant-vendeur enthousnaste et vous aidera a jvendre

encore plus de rasoirs Gillette.

Si vous n’avez pas un hon assortiment de rasoirs pour Nocl, commandez-en tout

de suite.

Gillette Safety Razor Co. of Canada, Limited,
Bureau et Manufacture : LE NOUVEL EDIFICE GILLETTE, Montréal.

KNOWN THE > WORLO OVER
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