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LES CHAUSSURE INER
vous vaudront du s 1', 9

Pour vos ventes de cei te année ccord vvotre coifance aux aussures
Miner. Elles comprennent une lig de $ ausseâþra ti eppou convenir
à toute la famille.

Une main d'oeuvre habile combinée avec une nqt Že assure
la so:idité, vous permet d'offrir d'honn les ve s \ l

NOTRE DEPARTEMENT DE SURES EN STOCK
est réputé être une source avantageuse d'approvisionnement pour les mar-
chands, leur évitant des stocks dégarnis et leur permettant de répondre à
toute demande qui leur est faite pendant les saisons de grosses affaires.

Notre série de chaussures pour 1919 a toutes les caractéristiques des mérites
des Miner qui ont valu à cette marque une enviable réputation dans le com-
merce. Avez-vous fait place pour cette ligne dans vos préparatifs pour
d'importantes affaires?

Egälement Chaussures en Feutre pour
Hockeys et Chaussures doublées chaudement

THE MINER SHOE CO., LIMITED
MONTREAL

AGENTS POUR LES CAOUTCHOUCS MINER
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Expansion Continue de la Canadian
Consolidated Rubber Co. Limited

Compagnie séparée formée pour Québec
et l'Est d'Ontario

La nouvelle organisatioo se charge, depuis le ler janvier 1919, de la vente et de la
distribution des produits de la "Dominion Rubber System" dans cette province.

Comme résultat de la grande expansion des affaires de la "Canadian Con.
solidated Rubber Co., Limited" et pour séparer les ventes et la distribution de
la partie manufacturière une compagnie a été incorporée pour s'occuper, à
partir du 1er janvier 1919 de la Vente et de la distribution ds produits de la
Dominion Rubber System dans cette division.

La nouvelle compagnie sera connue sous le nom de

"Dominion Rubber System (Quebec) Limited"
avec son bureau principal à Montréal et des succursales à Québec et Ottawa.

La "Dominion Rubber System Limited" qui a charge de la vente et de la
distribution des produits de la "Dominion Rubber System", dans cette divi-
sion reçoit de la compagnie mère le loyer, les propriétés, les fixtures, le stock en
mains et la valeur actuelle et la compagnie-mère vend la plus grande partie
des actions sous forme dg stock dans la nouvelle compagnie.

En ayant une compagnie séparée pour Québec et l'Est d'Ontario, sous la
direction active de ceux qui connaissent les b3soins de ce commerce, il sera
possible à la nouvelle organisation de donner la plus grande attention aux be-
soins de cette division et d'assurer, dans tous les détails, un meilleur service.

En composant le bureau de direction de la nouvelle compagnie, la "Cana-
dian Consolidated Rubber Co., Limited" a conservé sa ligne de conduite éta-
blie, de récomp2nser la capacité de ceux qui sont dans ses rangs. .

M. Geo. Bergeron, de Montréal, autrefois gérant divisionnaire a été nom-
mé gérant de la nouvelle compagnie, pour Québec et l'Est d'Ontario, et M. J.
Myles, sgcrétaire-trésorier; M. Bergeron fait aussi partie du bureau des direc-
teurs de la nouvelle compagnie.

Les officiers de la Dominion Rubber System (Québec) Limited, sont:-

DIRECTEURS:
T. H. RIEDER, R. E. JAMIESON, GEO. BERGERON,
H. WELLEIN, H. R. NIXON, W. A. EDEN,
A. E. MASSIE, J. M. S. CARROLL, J. A. MARTIN.

OFFICIERS:
Président Vice-Président Gérant

T. H. RIEDER, R. E. JAMIESON. GEO. BERGERON.
Assistant-secrétaire: W. A. EDEN.
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Secrétaire-trésorier: J. MYLES.
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PARTIR de la pflnière g i a
et tout le long e la ai E A

printemps des an journaux
de Ames Holden McCread portera votre messa-
sage au public Canadien.

Nous continuerons notre politique de donner des
conseils sûrs et impartiaux sur la Façon d'Acheter
les Chaussures, et Où les Acheter; le même genre
de cohseils que vous donnez à vos clients quand
ils viennent à votre magasin, des conseils qui sont
utiles, qu'ils achètent ou non des chaussures A.
H. M.

Cette série d'annonces sera publiée sur une vaste
échelle s'étendant à toute la nation comme dans
les saisons passées.

Elles seront lues dans votre ville, par vos clients.
Et il est extrêmement facile pour tout marchand
du Canada de rendre cette publicité profitable à
son propre magasin. Commencez à vous organi-
ser dés maintenant pour en obtenir le plein béné-
fice.

AMES HOLDEN McCREADY
LIMITED

'-Les Cordonniers de la Nation"

St-Jean Montral . Toronto Wimnipeg Edmonton

ý!,1

Vancouver
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Trois Lignes qui sont Le Succès
Assuré de votre Magasin

Si vous faites de ces trois lignes principales la base
de votre commerce de chaussure, il n'est pas dou-
teux que les meilleurs résultats viennent couronner
vos efforts de vente. Et ceci pour la raison que dans
ces trois Marques réputées, il n'entre que des matiè-
res premières de la meilleure qualité et que leur fa-
brication est des plus soignées.

Les noms de chaussures 1Metropolitan", "Paris" et
"Patricia" sont synonymes de Confort, d'Elégance
et de Solidité.

Lorsque vous cherchez quelles sont les chaussures
qui-se vendent -bien,-arrêtez-vous & _

ces Lignes Principales

Daoust Lalonde & Cie, Limitée
Montréal

Succursale: The Metropolitan Shoe Co., 91 rue St-Paul Est, Montréal

Metropolit an
ays pour Dames-Welts pour Hommes

Paris
Welts pour Homemes-McKays pour Dames

Patricia
Welts et Turns pour Dames

Vol. XXXII-No 4
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LA DEMI-SEMELLE TENAX
POUR REPARATIONS
Un avantage très apprécié de cette demi-semelle c'est le bord à tige

fibreuse qui retient les clous de façon à ce qu'ils ne peuvent être arrachés.
Vous pouvez compter là-dessus.

Vous pouvez être certain également que les semelles Tenax ne craque-
ront pas ni ne se casseront-tout comme n'importe qu'elle semelle en
bon cuir.

Un autre excellent avantage de ces semelles c'est leur durée exception-
nelle. Elles auront plusieurs fois la durée des semelles en cuir. La durée
de la semelle Tenax est tout à fait remarquable.

Les semelles Tenax sont faites en noir, tan, ou blaic. - Elles sont en
vente à toutes nos succursales.

FABRIQUEES PAR LA

GUTTA PERCHA & RUBBER, LIMITED
TORONTO, HALIFAX, MONTREAL, OTTAWA, FORT WILLIAM, WINNIPEG, REGINA,

SASKATOON, EDMONTON, CALGARY, LETHBRIDGE, VANCOUVER, VICTORIA.

a mh

Vol. XXXII-No 4



LE PRIX COlRANT, ven<roli 24 janvier 1919 Vol. XXXII-No 4

VOTRE
FUTUR

EQUIPEMENT
1919-- 1925

Si vous êtes pour installer un

EQUIPEMENT de REPARAGE
de CHAUSSURES

CETTE SAISON

Installez-en un qui sera bon pour

1925
et bien des années encore après cela.

Les Equipements Goodyear sont des
Equipements de Qualité

United Shoe Machinery Co. of Canada, Limited
MONTREAL, QUE.

Toronto Kitchener Qubec
90 Rue Adelaide Ouest 179 Rue King Ouest 28 Rue Demers
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La
Maison
Robinson
est le Rendez-Vous
des Marchands-Dé-

taillants de Chaus-
sures depuis 30 ans.

C'est la maison qui
vous met en rapports
avec les bonne lignes
de chaussures - de

vente facile et profi-
table.

Le Service Robinson
est rapide. Vos commandes sont remplies
promptement et correcte•nent.

Nos Voyageurs
son t actuellement en route avec des échan-
tillons de chaussures en feutre pour- l'au-
tomne prochain;attendez leur visite avant
de renmettre vs-commandes, cela vous sera
avantageux.

James Robinson, Montréal

LE PRIX l'OURANT,
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Les Caoutchoucs
COLUMBUS
Sans Egal pour le Style et la Durée

Stocks complets à
MONTREAL

OTTAWA
Forme BELL

Un caoutchouc élégant pour chaussures
élégantes. Convient parfaitement aux der-
niers Modèles à Talons Hauts. Fait en
Noir. Blanc. Seal Brun, Taupe, ou Gris.

DANDY Moyen. YORK Etroit

Un caoutchouc de belle apparence pour
Chaussures fines d'hommes. Convient
spécialement aux Modèles à bouts réser-
res. Fait en Seal Brun ou en Noir. Mov.
en et étroit.

et
WINNIPEG

Agents:
M. B. Young,

Toronto, Ont.
Louis McNulty,

Saint-Jean, P.Q.
B. Bélanger,

Saint-Hyacinthe, P.Q.
Roy & Darveau,

Québec, P.Q.
The Wm. Cook Shoe Co.,

Sydney Mines, C.A.
H. L. Main,

Moncton, N.B.

Vous ne pouvez offrir de meilleure Chaussure en Coutchouc
que celle portant la Marque de Commerce "Santa Maria"

UNE COMMANDE D'ESSAI VOUS EN CONVAINCRA

La Cie de Caoutchouc Columbus
de Montréal, Limitée

1349 Rue De Montigny Est
MONTREAL

*1u1

11.
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Notre catalogue pour 1919 sera prêt et
adressé le 1 er février 1919. Nous avons
essayé de le rendre plus attrayant plus
complet et plus en harmonie avec la re-
nommée de notre maison.

Nous nous ferons un plaisir de l'expédier
à tous les marchands qui en feront la
demande dans les endroits où nous n'a-
vons pas d'agents

Quant à nos clients réguliers nous espé-
rons qu'ils se serviront de ce catalogue le
plus souvent possible. Que se soit pour
une seule ou pour plusieurs douzaines de
paires leur commande sera expédiée le
jour même de sa réception.

THE SLATER SHOE CO.
FONDEE EN 1869

103 RUE LATOUR, MONTREAL

i

Il!
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"Une Qualité un peu
Meilleure à un

Prix Moins Elevé"
Tel est le principe de notre commerce. Et le succès des
chaussures

Marque YAMASKA
est la meilleure évidence que le public apprécie notre
mot d'ordre.

A cette QUALITE viennent s'ajouter le STYLE et le
-- CONFORTqui font-vendre -nos chaussures -avec-très

peu d'effort de votre part.

LA COMPAGNIE J. A. & M. COTE
ST-HYACINTHE (P.Q.)

En
Stock

Nous tenons à avertir nos nombreux clients que nous
avons un assortiment complet de pumps et souliers
pouvant satisfaire à toutes les exigences.

Demandez-desliariill- immeons ii diatement. Nos
voyageurs sont à votre disposition.

LA CIE DE
CHAUSSURES LA RENA

611 -Rue Beaudry, Montréal

Vol. XXX11-No 4
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WELTS TETRAULT

Au Début de l'Année 1
En jetant un re-
gard en arrière,

En Considérant

ce qui nous parait le plus frap-
pant dans le Domaine de la
Chaussure, c'est la formidable
augmentation des ventes et de
la popularité 'des W E L T S
TETRAULT.

l'avenir, on se rend compte qu'il
n'y a pas de ligne de chaussu-
res qui offre des perspectives
plus brillantes d'affaires ou plus
de possibilités pour le Détail-
lant que les WELTS TE-
TRAULT.

Le succès complet qu'ils ont obtenu est le meil-
leur témoignage du service fidèle fourni dans le
passé, et montre au marchand qu'il ne saurait
agir plus intelligemment dans l'avenir qu'en
faisant de son magasin le lieu de vente des

WELTS TETRAULT

Tétrault Shoe Manufacturing Co., Limited
Les plus importants manufacturiers de Goodyear Welts du Canada.

Bureau et Entrepôt:
9 rue de Marseille.

Parie, France. Montréal Vendues par tous les meil-
leurs 'Ijobbers" du Canada.

Vol. XXXII--No 4
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6 pouces. .... $4.50 12 pouces ..... $6.50
10 pouces ..... 6.00 15 pouces ..... 7.50

I
I
I

i

129 rue des Commissaires Ouest

MONTREAL
Chambre 6. Bureau ouvert de 9 a.m. à 5 p.m.

PATRONS
QUI LIREZ CES LIGNES

N'est-ce pas que vous verriez avec une grande satisfaction que l'augmentation
de salaire que vous donnez à vos employés soit en partie placée par eux à

L'EPARGNE ?
Encouragez-les de toutes vos forces à cette bonne pratique et soyez persua-
dés, que.vos employés économes seront les plus fidèles.

-LABANQUEyD' EPARGNE
DE LA CITE ET DU DISTRICT DE MONTREAL

Fondée pour eux, leur donne la sécurité la plus certaine et leur réserve tou-
jours le meilleur accueil.

A. P. LESPERANCE,
Gérant-Général.

•.u-FAITES UN PLACEMENT--
rénumérateur, garanti par

une double sûreté

Aux personnes prudentes qui veulent faire un placement
sûr. qui leur permettra de doubler leur capital en trois
ans. sans possibilité de perte, nous leur conseillons de ve-
nir prendre des détails sur notre proposition. Ce n'est pas
une affaire de bourse, ni "de mine, c'est un Im-
portant contrat que nous avons avec une puissante com-
pagnie, c'est une question d'affaire sérieuse et payante.

Nous acceptons toute somme de $50.00 ou plus, soit en ar-
gent, bons de la Victoire, débentures, etc., et nous don-
nons comme sûreté, en plus de notre contrat. des garan-
ties immobilières.

Doublez votre argent
en trois ans.

The Canadian Export and m
Transportation Co.

Vol. XXXII-No 4
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Commerce, Finance,
EDITEUR8

Compagnie de Publication des marchands détaillant@
du Canada, Limitée,

Téléphone Est 1184 et Est 1185. MONTREAL.
Bureau de Montréal: 80 rue Saint-Denis.

Montréal et Banlieue . .

ABONNEMENT ',ca',',',''..' ,' PAR AN.
Etats-Unis a .: A N
Union peetale, fri . . . . 20k0

LE PRIX COURANT
Le Journal des Marchande détail.

Circulation fusionnée lante
Liqueurs et Tabao

ITissue et Nouveautés

COURANT
BDOMADAIRE
ndustrie, Assurance, Etc.

Il n'est pas aocepté d'abonnement pour moine d'une année.
A moine d'avis contraire par écrit, adresé direetement

nos bureaux, quinze jours au moins avant la date d'expiratieg
l'abonnement est continué de plein droit.

Toute année commencé. est due en entier.
L'abonnement ne ceaee pas tant que le arrérages ne sont

pas payée.
Tout chèque pour paiement d'abonnement doit àtre fait

payable au pair à Montréal.
Chèques, mandata, bene de Peete deivent bte faite pla.

blen à l'ordre du Prix Courant.
Prière d'adrestir les lettres, eto., simplement osme euit

"LE PRIX COURANT", Mentadel.
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Quelques Principes d'Affaires qui nous sont Fournis par la Réussite
Extra-Ordinaire de Robert H. Ingersoll

Il y a de cela trente-sept ans, le "Republican", un
journal de Lansing, Michigan, publiait la note suivante
dans ses "personnels":-

"Robert H. Ingersoll a quitté la ferme de son père
à Delta Mills, avant-hier, à bord d'un train de. bestiaux.
Il part pour New-York tenter la fortune. Le jeune In-
Ingersoll a juste dix-neuf ans. Mais c'est un entrepre-
nant et nous comptons qu'il fera sa marque dans la
grande ville."

La grande ville impressionna le jeune homme, elle ne
l'effraya pas. il chercha du travail et la journée mê-
me il en avait trouvé, dans une manufacture de timbres
en caoutchouc dans le Broadway, où son frère, plus
âgé que lui l'avait'précédé à New-York.

Mais le frère aîné n'était pas assez entreprenant pour
satisfaire les goûts du jeune Ingersoll et quelques mois
plus tard ce dernier s'établissait lui-même comme ma-
nufacturier de timbes en caqutchouc. Comme il ne
pouvait suffire à l'ouvrage, il fit venir du Michigan
son frère plus jeune, Charles. Les affaires augmen-
taient graduellement mais les jeunes gens avaient une
tâche devant eux. Charles se tenait à l'intérieur du
magasin, faisant la marchandise, la vendant aux clients
de passage, tenait les livres et faisait la correspondan-
ce.

Robert se tenait au dehors, faisait les ventes en gros
et étudiait continuellement le marché pour de nouvel-
les entreprises.Il était convaincu qu'il y avait une gros-
se affaire à faire dans la fabrication de quelque objet
qui pourrait lui faire un nom, pour lequel il y aurait
une forte demande et que l'on pourrait offrir à un prix

Dès cette époque, le pouvoir du mot dollar était la
hantise de Robert H. Ingersoll; pour lui, c'était un fait
que l'homme qui pourrait mettre sur le marché un ob-
jet à grande demande à un prix très bas ferait sa
fortune.

Les affaires marchaient, mais l'argent aussi s'en al-
lait. De fait, il avait un tel besoin d'argent pour éten-
dre ses affaires, que le salaire de Charles ne put être
payé pendant longtemps, il s'allouait juste de quoi vi-
vre, et finalement Robert lui donna une part dans les
affaires pour remplacer le salaire. Ainsi fut fondée la
fameuse société sous le nom de "Robert H. Ingersoll
and Bros.'"

Les magasins Ingersoll

C'était à l'époque où l'on se passionnait pour le bi-
cycle. Les frères Ingersoll ouvrirent une manufacture
de bicycles et devinrent l'un des plus gros ateliers de
"jobbers" du pays pour les pièces de bicycles et acces-
soires.

Ils se créèrent aussi des débouchés dans les articles
de sport et ouvrirent six magasins de détail de mar-
chandises de sport dans le quartier New-York. Ils
firent ainsi un demi-million d'affaires par année.

Mais Robert n'était pas satisfait. Il devait vendre
ses marchandises sur un prix qui devait répondre à la
compétition seulement, il n'avait pas de réputation, pas
de commandes régulières.

Son entreprise ne différait pas de centaines d'autres
entreprises commerciales. Il voulait créer un article
spécial auquel il puisse attacher son nom, qui soit d'u-
ne utilité générale et dont la demande soit perma-

trèrbaa. - - - - -- - nente. - - - - - -
Un prix spécial. - Il essaya de faire un camera à $1., Un jour, dans un vieux .magasin de bric-à-brac où il

un clavigraphe à $1.00, une presse à imprimer à $1.00 était allé pour vendre des marchandises, Il trouva la
et un dynamo à $1.00. plus petite horloge qu'il avait encore vue.

TABAC NMOIR A'CNIQ(R, (EN&PrrET )

. Back Watch i

/4 5 VfND FACLIMINT Il MAMPWT! Mi 24'N MR4'r6
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Pourquoi ne pas en faire une plus petite et l'appeler
une montre? telle fut l'idée qui lui vint à l'esprit.
Il achète l'horloge et li porte à la manufacture. On
s'applique et on sortit un modèle qui, quoique de for-
mie large, tenait bien le temps et pouvait etre fait à très
bas prix.

Comme tous les inventeurs, Ingersoll rencontra des
sceptiques et (les railleurs, mais il persista et le manu-
facturier confectionna une centaine de montres.

Mon idée première, dit Ingersoll était de faire une
montre que l'on vendrait $1.00 et bien que le coût de la
production dans la première année, ne 'permit pas de
faire <le profits, les premières montres qui sortirent fu-
rent vendues $1.00. C'était en 1882 et la "Ingersoll
Dollar Watch" était créée. Elle devait devenir l'un
des plus fameux produits des manufacturiers améri-
cains. A l'exposition

L'année suivante, M. Ingersoll exposait sa montre au
World's Fair de Chicago. Plusieurs améliorations
avaient été faites au modèle et à cause de cela et du
prix élevé dû à la petite production, M. Ingersoll dut
élever le prix de vente à $1.50.

Naturellement, cette montre créa une sensation. La
"Columbus" n'était pas élégante. Mais à cette épo-
que il n'y avaitque le riche _qui pouvait a'offrir.une
montre, et voilà qu'on en offrit une qui tenait bien le
temps pour $1.50 seulement!

Au début, les montres ne furent annoncées que dans
le catalogue (le la maison adressé par la poste, mais gra-
duellement, il vint à comprendre que sans annonce son
commerce demeurerait petit et, en 1898, il se risquait
d'une page d'annonces dans le vieux "Cosmopolitan".
C'était la première fois qu'il donnait une annonce im-
portante: elle lui coûtait $250. Il attendit avec anxié-
té le résultat de cette annonce.

Le lendemain matin son courrier lui apportait pour
$1,800 de commandes!

Depuis il n'a jamais cessé d'annoncer.
L'annonce lui permit d'augmenter la production et

l'augmentation de la production lui permit de réduire
son prix à $1.00.

"La montre qui a rendu le dollar célèbre."
Dans vingt ans, il a vendu des montres à plus de

50,000,000 de personnes. Les montres se vendent par
plus de 100,000 chez les marchands de détail et elles
sont répandues dans tout l'univers.

Il a rendu possible une institution qui, en temps nor-
mal, produit 18,000 montres finies par jour, soit plus
de 5,000,000 par année.

Chaque année il a amélioré ses montres, les a faites
plus petites et plus belles d'apparence, et tenant mieux
le temps.

De bonne heure lans sa carrière d'affaires, il a pris
pour devise: "Donnez tout ce que vous pourrez pour ce
que. vous désirez, au lieu de désirer tout ce que vous
pouvez pour ce _quevous donnez."
. Ainsi, avec un travail actif et beaucoup d'annonce,
il est arrivé à être le plus grand manufacturier de mon-
tres-du monde.

LE PRIX DU BEURE EST EN BAISSE
Le prix du beurre aux Etats-Unis a décliné jeudi de 5c

la livre dans le gros. Cela fait une baisse totale de 15e
la livre depuis deux semaines. Les commerçants de
beurre en gros sont, cependant moins démoralisés que
paralysés dans leurs affaires. La demande pour les be-
soins domestiques aussi bien que pour l'exportation
est tombée à peu près à zéro.

ASEMBLIE DES MARCHANDS DETAITTLAINTS
DE QUINCAILLIERE ET DE MEUBLES.

Leu membres de la section des quincailliers et des
marchands de iiieubles, (le l'association (les mnarchanîds
détaillants du Canada, ont eu, cette semaine, leur as-
semblée régulière.

On a d'abord procédé aux élections annuelles, avec
le résultat suivant: M. E. Sauvé, président; M. H. Lam-
bert, deuxième vice-président; M. Il.-A. Bernier, trésor-
ier; M. O. Lafortune, secrétaire; M. Il. Lambert a agi
comme président d'élection.

En prenant son siège, M. Sauvé, le nouveau prési-
(lent, a parlé <les moyens à prendre pour améliorer le
commerce. A ce sujet, l'orateur émet l'idée qu'une
série (le conférences soient données par des com-
merçants (le grande expérience.

Ces conférences pourraient être organisées sur le mê-
me système que les conférences Stoekdale qui seront
données à Montréal en mars prochain.

M. Sauvé a ajouté:
Il y a longtemps que cette Section des Marchands de

Ferronneries et de Meubles a été, jusqu'à un certain
point, négligée, et, vous savez tous, Messieurs, l'im-
portance qu'il y a de nous réunir en un groupe compact
pour défendre nos intérêts qui sont, j'oserais le dire
les plus lésés de toutes les autres branches de com-
mnerce de détail. Cela est dû à notre manque d'organ-
isation.

Maintenant que vous vous êtes dérangés pour
assister à cette assemblée d'organisation, à laquelle
nous a convoqué M. Marchand, organisateur en chef
de l'Association des Marchands Détaillants du Can-
ada, à Montréal, je sais que vous mettrez tous l'épaule
à la roue pour aider au recrutement des nouveaux
membres, que vous assisterez toujours très nombreux
aux assemblées, et que, lorsque vous recevrez une
convocation pour ces futures assemblées, vous vous
ferez un devoir (le prendre quelques minutes de votre
temps pour prendre les notes sur différentes ques-
tions qui vous intéressent, afin de pouvoir les soumet-
tre à la discussion de ces assemblées.

C'est par ce moyen, Messieurs, que vous rendrez tou-
jours les assemblées de votre section intéressantes, et
par là aussi, vous apporterez l'enthousiasme qui devra
régner, et qui est aussi la clef du succès de toutes les
organisations.

Je me propose aussi d'essayer à intéresser des gens
du haut commerce dans notre ligne, à venir nous don-
ner des conférences basées sur le système de con-
férences de M. Frank Stockdale, de Chicago, qui est
venu intéresser les commerçants de Montréal, l'an
dernier, et qui doit revenir encore au mois de mars
prochain. ' La différence que nous y trouverons, c'est
que nous aurons l'avantage pour bon nombre d'entre
nous qui ne comprennent pas parfaitement l'anglais,
d'avoir ces conférences en français.

Les quincailliers et les marchands de meubles sont
bien disposés à l'égard des employés de magasins et
ont adopté à l'unanimité, la résolution suivante: "Pro-
posé par M. H. Lambert, secondé par M. O. Lafortune,
que cette section se déclare entiérement satisfaite du
projet de fermeture de bonne heure, tel qu'adopté par
les deux grandes assemblées du 8 et du 9 janvier
dernier, et que M. E. Sauvé, le président, soit nommé
le délégué de cette association, pour agir comme notre
porte-parole auprès du comité qui devra voir à la
rédaction du futur règlement."

On a traité ensuite la question des déménagemprte
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et dui temps <i avis donnéti autuelleiiieiit par la loi pouri
lat Cassat ion <VI Ui bailI. l>liiirs sont d 'opiion (411 C
'*avis dle trois mnois est trop Ion g. et qu'il eii i'ésîî Ito
beauicoup d'ennuis pour les proî>rlétalres viiile lus
loil aires

Fii lOieICi'.Ia.ssemîblée al adopté lais',it t

suivante.
~Proposé par M. M. Lamîbert, se-ondéi par NI. Il.-A.

lernier, que cette section suggère qu 'iii avis (le 30>
jours soit considéré suffisant pou11r lat vassation d 'uni
bail I.

(IlleI autre question de granîde i tort aiive est cclt,
dle faire changer la date des déménagenients, dit
printempjs aut commencement <le l 'automtne. Ac-tuelleý-
niient, les déménagements se font le premier maiii.
C'ertains prétendent que ce serait préférable <le mîettre
cette date au premier de juillet, et d 'autres, au premlier
septembre. Après aVoir discuté la questioni point par
point, on en vient à croire que le prenmer septemibre
serait préférable, à cause du retour des vacamices à la
eanip)agne, et de la reprise (les classes pour les en-
fants. Ont a adopté la résolut ion suivante:

"Proposé pa M. Il. Lamnhert, secondé par M. J.-E.
Leduc, qu'il soit suggéré aut coiseil (le législation du
éonseil mnunicipal, que- la dante de' déménagement "oit
changée dlu premier <le niai aut preniier de semnpteni-
bre."ý

La dernière question traitée fut celle (ics marchands
(le gros qui vendent emi détail, et qui font ainsi un
tort considrérable aux marchands détaillants. On a
adopté la résolution qui suit à eet effet:

"'Il est proposé et résolu que le secrétaire soit
autorisé à écrire aux mîarchîands (le gros pour leur
demander de cesser les venîtes auix personnies qui nie
sont pas dans le commerce, afin dle protéger les inar-
chauds-détaillants.

AUGMENTATON DE LA FABRICATION DES PRO-
DUITS ALIMENTAIRES CANADIENS

En 1915, la valeur des produits alimentaires fabri-
qués au Canada était de $388,815,362; en 1917, ce chif-
fre s'est élevé à $755,345,185. Nous donnons ci-après
une liste des produits les plus importants qui contri-
buent à former ce dernier total:

Poudre à pâte et essences..
Pain, biscuits et pâtisseries. .....
Beurre et fromage.. ........
Gomme à mâcher...........
Cacao et chocolat.. ........
Café et épices ........ ..........
Lait condensé...... ......
Articles pour pâtissiers........
Produitii de iaiterie .

Fruits secs et légumes.........
Poissons en conserve. ........
Farine et produits de rôtisseries....
Nourriture pour bestiaux........
Confitures et gelées .

Macaroni et vermicelle ...... .. ..... ....
Abattoir et mise de Viande en conserve..
Abattoirs (non combinés avec mise en con-

serve)..............
Sucre, raffiné................
Suif, raffiné.............
Vinaigre et marinade.........
Divers............. ..

... $ 2,193,846
77,103.656
75,397.761

2,092.605
5,270,316
9,840,159
8.097,217

240.731
10.327,268
2,470,844-

26,826,114
226,062:410

873,984
16,885,964

1,006,760
1 53.563,318

53.563.378
73.329.260

69.550
2.947,643
4,707,196

Tot-.1............. .. 1755,846,186

LES ELECTIONS A LA CHAMBRE DE COMMERCE
DE MONTREAL.

l'kt ciaitiire tde voililere tIti dix> net dIe Montréal a
ltrttct41t cett smail î t-t ittmî tdes iiet-lres (le
I *x(-litî1f et 'i lit mise (1mi matiîiîmîîît omi des calididats aui

l>rtsîNdclit: NI. .Jos. Qiîilal.
l'reiiier vicc-présdcit NI A¶lf red liiaitmtt

I )euxit"îîî 'i e -rS«ideili ltts. lt h ier.
'l'rýsttrler: .J. . (ahamia.
1-Ni-rtiiîre : l tmî lýt'rriîii, iré

deaîmt (I. ets électitis fiit saluicev de vifs lip-
îlaîtiscfleîtsdes ilîiiîltres prestiits, dont le nombrtie

etail îmlisite. Le llletili (le nlotîjliat ion dii1 nouveau
pr1ésideniit était cou vert d le plis de ven t signatures,
v est I 'umî tdcs plus long jalliais pr 1ýelité.

I ,a iise cil nii îiîat ions pou r les chiarges de conse il -
lers a (Idtonné 342 caîdidats qui sont MM. Ilenri Viauii,
I srael ('ard iii. Haiotîl D)upré, Auîgust e Dorais, L. E.
Ginitiieî', Télespliore Laitouirel le, J. 1. Lussier, Alfred
lioy, Euggène l)urocher, .1. IL. E. Pellerin, .1. A. Laferté,
Pierre Lediîe. E. C'. Vidricaire, Paul E. Joubert, C. H1.
iravttllée, (I,.J. P.- ('ervais, -Emile, Fontaine, J_ A.
Paulhîuls, (C. E. Racine, .J. Auguste Richard, Gustave
MNartin., Art hur Léger, .Jos Daouist, Raoul O. Grothé,
Li. N. ('ornellier, J1. O. Labrecque, Séraphin Ouimet.
Alcide C'haussé, .J. V. I)ésauilnier4, Eiinile Rolland, ,Jos.
El ie, 1). Le( ointe.

Les scruitateurs choisis sont MM. J1. G1. A. Filion, A.
C'. O 'I)onouighuie et A. Dumas.

Imniiiédiatement après les mises en nomination, le
président, .1. E. (C. Daoust présenta chacun des nou-
veaux officiers dle l'exécutif aux nmembres présents *et
les pria darssrla parole. ('hactin dles officiers
remiercia les iembres (le la (Chambre de la marque
<le confiaiice qu'ils venaient <le leur témoigner et les
assura <le tout le devoîienieiit possible pour faire
miarcher lat Chlambre dlants la voie <lu progrès. Les
grands problèmes de l'heure firent aussi l'objet de
Judicieuses remarques dle la part des officiers élus
et <'intéress4antes suggestions furent faites et qui
fcî'oiit le sujet (le discussions prochaines au conseil.

M. Daouist exprima, au nom des membres de la
('hiainire, les remerciements sincères (le ceux-ci aux
nouveaux officiers qui promettent un si généreux
<dévouieeent pour la pîus grandIe expansion de l'in-
fliience <le la4 Chambre de commerce du district de
,Nlont réal.

Le dépouillement du courrier, au début de la séance,,
(donnma l'occasion d'entendre la lecture d'une communi-
cation intéressante de la Chambre de commerce du
comité (le I)rîmmond qui demande l'appui de celle de
Montréal (laits une réclamnation auprès du gouverne-
muent dan le- but -d'obtenir -que Mes -timbresdéprn
<le guerre, les timbres postes, les documents du gou-
vernement en général, le nouveau sou soient faits dans
les deux langues. La Chambre dle Commerce de Mont-
réal s'est déjà prononcée dans le même sens; cependant,
la demande presentée a été référée à la commission
d'initiative qlui cii fera l 'objet <l'une étude.

Avant Il'ajournement, la Chambre adopta une ré-
solution de condoléances à l'adresse de la famille de
feu Arcadius Labrecque, l'un des membres dévoués
de la Chambre. La motion était présentée par M. J.
N. Cabana et fut adoptée unanimement.
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Dans le Domaine du Commerce de Ferronnerie-Quincaillerie

LE COMMERE D'EXPORTATION POURRAIT AT- tes quantités de marchandises ont été reçues.
FECTER LE8 PRIX DE LA FICELLE. Pour lutter avec la concurrence américaine et le au-

Les prix de la ficelle reviennent un peu à ceux où ils tres compagnies, les manufacturiers de poêles ont be-
étaient en janvier 1917 et en dépit des réductions qui soin de meilleurs taux de transport et un comité a été
ont eu lieu récemment, les manufacturiers s'attendent à nommé pour aller à Ottawa et demaider au gouverne-
de bonnes affaires cette année. ment de s'arranger pour obtenir un tarif aussi bas en-

La corde d'empaquetage a été réduite de deux cens tre n'importe quel port canadien et tiverpool, que ce-
seulement par livre. La ficelle d'engerbage de toutes En c
qualités n'a été réduite que d'un cent et demi sur les e qui concerne le prix des poêles, il
prix de 1918. Plusieurs compagnies surveillent la si- r ue les compagnies a
tuation en vue du commerce d'exportation. Le fait ment de cinq à quinze pour cent meilleur marché que
que le bureau de commerce de guerre des Etats-Unis les compagnies américaines, mais à moins que le gou-
accorde des permis aux manufacturiers pour expédier vernement ne prenne des arrangements pour de meil-
vingt millions de livres de ficelle d'engerbage est un leurs taux de transport, ces prix devront être augmen-
facteur qui pourrait tendre à garder les prix fermes. tés.

Des avis reçus récemment de Londres indiquent que Les manufacturiers de Poêles-ont ausi une autre
bien que le commerce soit comparativement calme ac- question, qui doit être réglée promptement. C'est une
tuellement, une large demande va inévitablement se dé- -requête de l'union des mouleurs pour une augmentation
velopper. En ce. qui concerne le commerce canadien, ricai e on accoderrcemme anuleureun aug-

on rppore unbon hiffe d'ffaPou.rica uttern acd laéconcurence axméuricinee aug

trespcompagnies, lesamanmentation de 10 pour cent.

FORTE DEMANDE PU&THERWENTINZ- POUR - LES CLOUS ET LE MI DE FER EN- B ONNEL' AMERIQUE DU SUD SITUATION
Les derniers rapports du Sud en regard avec la thé- L'un des plus importants fabricants d'articles en fer

rébentine se lisent comme suit: a déclaré, la semaine dernière au "Prix Courant"
Les marchands rapportent que le commerce étranger qu'il Y avait une bonne indication pour le con.-

de la thérébentine s'ouvre cet hiver avec de meilleures merce de ces produits.
perspectives. De bonnes Ventes comprenant plusieurs i Actuellement, les livraisons au commerce sont satis-
mille barriques sont rapportées pour la semaine cou- E faisantes, mais le cot de la production est encore très
rante. élevé et la livraison de la matière première à cette épo-La situation des transports va *s 'améliorer rapide- que de l'année a toujours été difficilement maintenue
ment et il est probable, qu'avant le printemps il y aura à un service régulier.
un changement prononcé. Comme il a déjà été déclaré En raison de celaet aussi par le fait que l'on n'a pas
en plusi&urs occasions, l'expédition des Etats-Unis pour pu faire de surplus, pendant la guerre, il y a peu de ré-les quatre ou cinq prochains mois excédera de beaucoup serves actuellement.
la production, de sorte que les réserves de ce pays tom- Comme question de fait, les fabricants ont des comn-
beront à de très petites proportions en comparaison mandes pour plusieurs mois d'avance.
avec la situation normale, ce qui donnera une force ad- Ce commerce a pris une grande extension du fait de
ditionnelle à la situation pour l'année lorsque la pro- la guerre.
duction tombera au-dessous de la consommation. Les prix d'exportation pour les clous et quel-

LA RAÉETE DU GAZ NATUREL AUGMENTE LA ques autres marchandises en fer surpassent les prix quiVENTE DES POELES sont actuellement sur le marché.ml n' y a aucune indication pour un changement de
La vente des poêles dans beaucoup de districts d'On- prix, pour le moment. Les commandes du dehors sont

tarib a reçu un fort élan cette semaine par l'action aes nombreuses et lorsque l'on aura des facilités de trans-
compagnies de gaz naturel en annonçant a leurs clients port, il y aura un gros mouvement pour outremer.
qu'ils aient à ménager le gaz le plus possible pour ne
pas risquer d'en manquer. En certains endroits surtout LES NOUVEAUX PRIX NE SONT PAS UNE BASE
pendant les gros froids, le gazest devenu si faible que S Rt L'ACIr
beaucoup de personnes ont acheté des poêles à char- l paraît y avoir une tendance, dans quelques quar-
bon. tiers bien informés, à penser que la corporation des

d Aylmer, Ontarie, les marchands de poêles ont fait aciéries des eta-Ui tstu moin-prémaure- -
-un-record de ventes endant-quelquew jour p Mi5 Aqu'elle annonçait une réduction dans les prix sur une

beaucoup d'autres endroits, on a fait beaucoup Plus base de trois cents par feuille.
d'affaires que d'habitude. Pour montrer que ce prix ne contrôle pas la situation

il faut noter que de grosses commandes ont été envoy-
LES MANUFACTURIERS DE POELES VEULENT ées au Canada depuis la fin de la guerre, que des com-

DE MEILLEURS TAUX mandes pour 76 bouilloires pour la "Fabricated Sipas
Les manufacturiers de poêles de toutes les parties du Corporation" ont été données r jours derniers, sur

Canada se sont rassemblés la semaine dernière à Mont- une base de prix de f3.75 qui est bien au-dessus, non
réal. Ils ont considéré, entre autres questions, celles seulement du prix réduit de la "Steel Corporation"
du commerce d'exportation et des méthodes de vente, mais du prix fixé à $3.25 qui avait été établi pendant
Il a été décaré que les perspectives sont bonnes pour l'existence du U. S. War Industries Board."
le commer e d'outremer et qu'un grand nombre de de- D'autres lignes continuent à faire des concessions
mandes de renseignements dont plusieurs pour de for- dans les prix. Les manufactures de laines aux Etats-
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,Unis et au Canada ktndent maintenant pour des af-
faires.

Les commandes pour le matériel de chemin de fer ar-
rivent.

ON COMPTE SUR UNE FORTE SAISON DES
CLOTURES ARTIFICIELLE

La demande pour les clôtures artificielles se déve-
loppe d'une façon très satisfaisante dans ces dernières
semaines, et les commandes arrivent en bonne quantité.

Les. manufacturiers ont la plus grande confiance dans
l'avenir du marché. Le marchand-détailleur ne court
pas de risques et réalise le besoin d'avoir du stock prêt
à une date rapprochée.

Plusieurs ont déclaré qu'ils veulent ovoir lurs ex-
péditions faites de bonne heure afin de pouvoir con-
tenter leurs clients à courte notice.

LA FERMETURE DE BONNE HEURE DEMANDEE
DANS LES DEUX PROVINCES

L'activité de l'Association des Marchands-Détailleurs
de la Province de Québec et d'Ontario a donné un élan
considérable à la cause de la fermeture de bonne heu-
re.

Kla¯proclamenê session de la Législature d'Ontario,
une requête couverte de nombreuses pétitions sera pré-
sentée par la branche de l'organisation des épiciers,
demandant que l'heure de fermeture soit fixée à 7 heu-
res.

L'Association des Marchands-Détailleurs de Mont-
réal demandera, au gouvernement de Québec et au Con-
seil de ville de Montréal de passer une loi ordonnant à
tous les magasins de détail de Montréal de fermer à 7
heures quatre fois par semaine.

Un grand nombre de compagnies de ferronneries ont
exprimé le désir d'une loi de fermeture de bonne heure
et un mouvement général est fait dans cette direction.

CONVENTION DES VENDEURS DE LA BALANCE
DAYTON

J. W. Davidson - F. E. Mutton

Une très nombreuse et importante convention des
vendeurs de balances calculatrices Dayton, pour les di-
visions du centre et de l'est du Canada, a été tenue
dan s les-bureux-4e l cmaie les 9, 10 et 11 jan-
vier derniers. La Dayton Computing Scale Company
fait partie de la International Business Machines Co.,
Ltd., dont M. Frank E. Mutton, bien connu dans toùt
le commerce de détail du Canada, est le vice-président
et le gérant-général. M. Mutton présida cette conven-
tion, aidé de M. J. W. Davidson, gérant des ventes de.
la compagnie Dayton.

L'assistance à la convention était très nombreuse et
l'on y discuta longuement les problèmes de la recons-
trtietionf pouvant affecter la compagnie et le commerce
au détail du Canada. Les vendeurs à la fin de la con-
vention avaient appris bien des choses.destinées à être

utiles aux détaillants ainsi qu'à la compagnie pour la-
quelle ils travaillent. L'augmentation des ventes des
balances Dayton durant 1918 a été considérable, étant
(te 35 pour cent au-dessus du chiffre de la meilleure an-
née d'affaires dans les annales (te la compagnie. La
compagnie a dépwnsé plus le $150,000 en améliorations
a son usine et l'on s'attend à une grosse production
d'un modèle amélioré pour 1919. Nous sommes infor-
més que des améliorations plus considérables encore
sont à l'étude pour la fabrique et l'usine.

A LA CHAMBRE DE COMMERCE FRANÇAISE

La C(haubre de Commerce française de Montréal a
procédé cette semaine à l'élection de son Bureau pour
l'année 1919.

('(tte élection a donné les résultats suivants:
Présidnt-M. J. R. Genin.
Vice-Présidents:-A. de Montgaillard et A. Tarut.
Secrétaire: I. B. de Pasillé.
Secrétaire-Adjoint :-P. Brisset des Nos.
Trésorier:--J. Matagrin.
Au cours de l'assemblé, il a été fait un intéressant

rapport du président sortant de charge et qui a été ré-
élu. Ce rapport contient une foule d'informations qui
démontrent le travail qui a été fait au cours de l'exer-
cice dernier.

LES EPICIERS ET LA DATE DES DEMENA-
GEMENTS

L'Association des Epiciers de Montréal, réunie jeudi
soir en assemblée, sous la présidence de M. J. A. De-
bien, s'est prononcée contre un changement de date re-
lativeinent aux déménagements. Les membres ont oe-
pendant voté, dans une résolution dont on trouvera le
texte plus bas, de limiter l'avis à un mois au lieu de
trois mois, comme la chose se pratique actuellement.
Voici le texte de la résolution qui fut adoptée à l'una-
nimité.

"Proposé par M.-J. D. Boileau, appuyé par M. J. L.
Lussier, que. l'Association des Epiciers de Montréal,
après mûre discussion, se prononce en faveur du pre-
îmier jour de mai comme la journée la plus favorable
pour les déménagements, mais qu'elle se déclare en fa-
veur d'un mois dans la durée de l'avis requis: qu'au
lieu de trois mois qu'il est actuellement, il soit porté à
un iois seulement."

EXTRACTION DU SEL DE MER PAR L'ELEU-
TRIOITE

On a dit que la Norvège a réussi à extraire le sel de
l'eau de mer au moyen de l'électricité, et que deux fa-
briques de sel seront bientôt établies à cette fin sous le
nom de Norshe Saltvertker. L'une sera située à
1 'Ouest de la Norvège, et l'autre au Nord, car ces ré-
gions, par suite de leurs pêcheries, seront des marchés
†ut trouvés pour eu sels

Chaque fabrique est outillée pour produire 50,000
tonnes de sel par année au début, mais elles seront amé-
nagées de façon à doubler ce chiffre, si nécessaire. En
outre du sel, des produits seront aussi extraits. Le
capital des deux fabriques sera d'environ 20,000,000 de
couronnes ($5,360,000). Chacune d'elles emploiera
environ 6,500 chevaux vapeur pour effectuer la pro-
duction normale.

Pendant la guerre, la Norvège a eu de la difficulté à
se procurer du sel à l'étranger pour saler son poisson.
Ces fabriques amélioreront beaucoup la situation. -
"Fishing Gazette."

--
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Tous les Marchands
Patriotes

devraient vendre des TIMBRES d'EPARGNE
ENDEZ des Timbres d'Epargne, non pas parce que vous trou-

verez un profit immédiat à en vendre, mais parce que le
Dominion du Canada a besoin de votre coopération patrio-

tique dans ses efforts à assurer la Prospérité du Pays.
Si la petite épargne peut permettre de financer les dépenses du
Gouvernement, les gros capitaux publics pourront être consacrés
aux entreprises industrielles, qui sont les agents de cette prospé-
rité générale sans laquelle le marchand ne saurait faire de succès.
Faites prendre à vos clients un Timbre d'Epargne de 25c en place
de change, chacue fois que la chose est possible. Suspendez vo-
tre pancarte. Expliquez que les Timbres d'Epargne sont un moy-
en d'acquérir des Timbres d'Epargne de Guerre, et les gens s'ef-
forceront de remplir leurs Cartes d'Epargne aussi rapidement
que possible.

Vol. XX II-No 4

En vente 1 c 1
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VoL il. MONTREAL, JANVIER 1919

Notes sur le Commerce du Cuir et des Chaussures

Ce qui as voit et se dit dans la rue. - Renseignements
intéressants pour toutes les sections de ce com-
merce. - Le cuir et les chaussures au Canada et à
1'Etranger.

L'opinion générale est que jamais depuis bien des an-

nées les affaires dans le commerce de détail n'ont été

aussi actives et aussi profitables pendant la saison des

fêtes. Cette remarque ne concerne pas seulement les

grands centres, où les acheteurs se pressent dans les

magasins, après les quatre années de restrictions impo-
sées par la guerre. Les prix n'étaient pas si élevés et

les profits n'étaient pas aussi grands peut-être qu'il y
a deux ans, mais la vente a été beaucoup plus forte. Le

résultat a été que les stocks qui étaient déjà peu consi-

dérables ont été épuisés, à ce point que des magasins
n'ont plus en mains que quelques échantillons de mar-
chandises. La combinaison de la température de la

Christmas avec la célébration de la Christmas, suivant
l'ancienne coutume ont fait le plus grand bien au
commerce dans toutes les classes.

Quelle est la perspective? - Un réveil du commerce
de détail pendant les trois dernières semaines révèle un
optimisme des plus rassurants. Dans le temps qui s'est
écoulé depuis la signature de l'armistice il y a eu de tous

côtés un développement considérable dans les affai-

res. Il y a eu une activité confiante.dans le commer-
ce en général, spécialement au cours du dernier mois.

Il y avait encore une certaine prudence et une disposi-
tion à agir avec circonspection, à s'arrêter et attendre
les événements.

Puis il est devenu évident à mesure que les jours s'é-
coulent que les affaires reprennent. Les rapports d'ar-
rêt et de retrait de commandes sont moins nombreux,
et l'opinion générale dans le commerce, aujourd'hui,
est qu'il n'y aura pas beaucoup de changements dans
Ics conditions, du moins pour quelque temps.

Le prix du cuir et des chaussures. - Il n'y aura pas
de changement appréciable dans le prix des chaussures
jusqu'à ce que les échantillo-nis¯atomne soient sor-
tis. Les manufacturiers de chaussures ont été incapa-
bles de contrôler le marché pour répondre aux deman-
des actuelles et il est peu probable que le prix du cuir,
dans les meilleures qualités, baissera d'ici à trois ou
quatre mois. Les marchands de cuir disent même
qu'ils ne pourront pas avoir de cuir en abondance et à
meilleur marché avant six mois, mais ils pensent qu'à
cette éýbque les affaires auront repris leur cours nor-
mal, que les matériaux s'obtiendront plus facilement et
que les prix baisseront.

La lutte dans les prix commencera avec les échanfil-
lons de l'automne et (le l'hiver prochains. Les affaires
dlu printemps seront certainement bonnes. Le public
veut des chaussures de prix et il aura l'argent pour les
payer. Les rapports sur les ouvriers sans travail sont
certainement exagérés. Un grand nombre de ceux qui
travaillent dans les munitions se sont déjà placés, sui-
vant leurs aptitudes, dans d'autres lignes. Les soldats
sont pourvus pour au moins six mois. Les prochains
six mois s'annoncent brillants, et c'est au marchand
avisé (le récolter tandis que le soleil brille.

Il donns l'exemple. - Il faut féliciter le gouverne-
ment d'avoir convoqué une assemblée des manufactu-
riers de chaussures et des tanneurs au sujet des com-
mandes (le guerre qui ne sont pas terminées. Il eut été
plis avantageux, toutefois, que le gouvernement ait ré-
glé cette question (le sa propre initiative.

Il y a certainement une activité (les affaires qui au-
rait permis <le régler une situation (lui un moment a
paru si lourde à ceux qui avaient pris des commandes
<le guerre, sur les sollicitations pressantes des autori-
tés militaires.

Et'e appelé au téléphone et être averti que vous
avez à cesser de remplir vos commandes peut être une
façon de procéder militairement, mais même l'ordre de
cesser le feu est toujours précédé-de quelques arrange-
ments définis pour indiquer comment la cessation des
hostilités devra ss'adapter aux conditions générales. Les
arrangements faits paraissent être satisfaisants pour
ceux qui y sont concernés et dans quelques circonstan-
ces, que l'on pourrait mentionner, sont plus avanta-
geux que si les commandes avaient été exécutées.

La situation américains.-Les rapports des Etats-
Unis indiquent que le marché se ressent des premiers
effets de la désorganisation (lui a suivi l'annonce de la
cessation des hostilités. Les manufacturiers décla-
rent que, depuis l'avis de l'enlèvement des restrictions
il y a eu un. plus grand intérêt de la part du marchand-
détailleur, et plusieurs manufacturiers rapportent que
leur production a augmenté de 25 pour cent le mois
dernier. Les tanneurs rapportent un accroîssement
d'activité, spécialement pour les cuirs de qualité -supé-
rieure et les cuirs de couleur dont l'usage va pouvoir
être repris avec plus de liberté. Le marché des peaux
reste ferme, surtout pour les qualités supérieures qui
sont en grande demande, les plus importaptes variétés
ayant été quelque peu négligées en raison des comman-
des de guerre. Les affaires s'adaptent, graduellement,
aux nouvelles conditions, et d'ici un mois ou deux, on
s'attend à ce qu'elles auront repris leur cours normal.
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La situation anglaise.-En Angleterre, il y a eu ré-
ajustement graduel aux conditions de paix et déjà les
commerçants anglais commencent à s'enquérir active-
ment pour les cuirs américains et canadiens bien que
les difficultés de transport ne soient pas encore dispa-
rues.

Les manufacturiers anglais et les associations ouvriè-
res sont entrés en conférence au sujet des salaires mi-
nimum que l'union a l'intention (le mettre à £3 par se-

mnaine. Cela n'est que le préliminaire. Tous les ma-
manufacturiers semblent disposés à l'accorder, s'ils peu-
vent trouver à produire sur une base satisfaisante. Jus-
qu' ici la politique du travail organisé a été (le limiter la
production, avec ce résultat que bien que les salaires
aient été peu élevés comparé.s à ceux du Canada et des
Etats-linis le cout du travail et (le la chaussure a été
plus élevé.

Notes sur les Chaussures en Caoutchouc
Le commerce de détail. - On se tient prêt pour la nou-

velle saison. - Les prix seront-ils plus élevée ou
plus bas. - Les conditions du caoutchouc brut.

Les affaires dans les chaussures en caoutchouc ont
été des plus satisfaisantes dans ces dernier.s deux mois.

La neige est venue juste à point pour sauver la si-
tuation. La . température paraissait comme devant
nous donner une Christmas "verte" et les hommes
avaient laissé l'ouvrage trois jours avant la fête inter-
nationale.

Dans l'Est et l'Ouest du Canada le manque de seigle
été moins appréciable que dans l'Ontario, où, deux
jours avant le Christmas, les oiseaux chantaient dans
plusieurs localités, lorsque soudainement tout fut chan-
gé. Pendant plusieurs jours, entre les commandes ex-
tra de marchandises pour le Christmas et la demande
pour des chaussures en caoutchouc les cordonniers eu-
rent une poussée de travail pas ordinaire.

Les stocks baissèrent passablement et les "jobbers"
et les manufacturiers furent inondés de commandes ex-
traordinaires, avec une activité et une chaleur de lan-
gage qui n'étaient pas du tout de saison. Mais par-
tout on se réjouissait d'avoir du travail en quantité
après une période assez faible. Les affaires sont enco-
re bonnes dans le caoutchouc et elles semblent devoir
durer.

On se tient prêt.-Les manufacturiers s'attendent à
beaucoup de travail pour la saison prochaine. Les ca-
talogues ont été préparés, les différentes lignes indi-
quées, et bien que les prix ne soient paË encore défini-
tivement fixés il y a déjà de l'activité à voir les pros-
pectus pour 1919. Il n'y a pas encore d'indications
quant à la politique qui sera suivie pour les lignes dont
la liste n'a pas encore été fournie.

C'est l'habitude, cependant de sortir ces listes dans
la première semaine de janvier et comme les Etats-
Unis ont toujours le dernier mot du commerce cana-
dien il y aura certainement quelque chose de fait d'ici
quelques semaines. On a beaucoup parlé de retarder
une décision à cause des conditions de la guerre. Mais,
maintenant que l'industrie a été relevée du contrôle
du gouvernement, les choses vont sans doute reprendre
leur cours normal. Pour le premier février il y aura
sans doute quelque indication d'une nature plus ou
moins .définie.
. Une des plus importantes réunions de l'année en

rapport avec le commerce de caoutchouc est l'assem-
blée annuelle de la "Rubber Association of America"
qui a eu lieu à Montréal le 16 et à laquelle ont assisté
les principaux manufacturiers du continent. On s'at-
tend à ce que, avec l'enlèvement des restrictions sur
l'exportation il y aura un développement très accentué
dans plusieurs lignes qui avaient été laissées de côté
jusqu'ici.

La fixation d'une échelle de prix réguliers pour les

produits du caoutchouc fut d'abord adoptée comme
une mesure (le guerre et il est probable que cette me-
sure sera conservée en partie du moins. Cette décision
sera comme question (le fait laissée à l'appréciation in-
dividuelle du manufacturier.

Articles de tennis et de sport
La signature de l'armiatice a produit une reoruds-

cence d'activité dans les marchandises (le tennis et de
sport.

Les marchands de district qui voient'venir une forte
saison pour leur commerce de printemps et d'été sont
enclins à augmenter leurs premières commandes et les
manufacturiers qui trouvaient que, vu la difficulté de
la main-d'oeuvre ils-avaient déjà-assez de travail de ce
côté, ont vu les commandes arriver avec quelque anxié-
té. Mais déjà les conditions du travail sont devenues
meilleures, spécialement à l'aide que le travail des fer-
mes va pouvoir apporter et ceci est une ligne dans la-
quelle les ouvrières qui travaillaient aux munitions
peuvent trouver de l'emploi.

Les nanufacturiers déclarent que la saison sera un
record à tous les points de vue.

Le marché du caoutchouc brut. - Le marché du ca-
outchouc brut est extrêmement tranquille. Il n'y a, d'u-
ne façon générale, pas de transactions importantes sur
le caoutchouc à Boston et à New-York et les manufac-
turiers ne font pas de gros achats. Ils attendent de
fortes importations de l'Extrême-Est aussitôt que les
conditions de transport seront améliorées. Néanmoins
le marché est ferme. Un rapport le Londres, Angle-
terre, dit:-

"Tandis qu'une apparence plus avantageuse du mar-
ché du caoutchouc brut n'indique pas <le dépression
dans le marché, il n'y a pas de doute que la position va
s'améliorer, graduellement, par elle-même. Quant à
l'époque où cette amélioration sera achevée il faut
avoir égard aux tentatives faites pour restreindre les
sources de production de l'Est.

L'opinion qu'il y a apparence de modifications dans
les restrictions de l'importation américaine paraît
avoir été prise en sérieuse considération.

Une indication que ce changement a déjà produit
son effet se trouve dans un rapport récent venu d'ou-
tremer annonçant qu'un tonnage plus considérable sera
alloué aux ports transatlantiques dans les prochains
mois. On peut considérer cette nouvelle comme une
indication de développements plus satisfaisants pour
l'année qui commence.

On regarde aussi comme une possibilité ici que l'em-
bargo soit levé avant la fin de l'hiver, dans lequel cas
les prix maximum qui avaient été mis en force par les
Etats-Unis pourraient être retirés.

Les perspectives en ce qui concerne la consomma-
tion mondiale, sont considérées comme très satisfai-
santes en dépit de l'incertitude causée par la période de
reconstruction.
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LES LECONS DE LA GUERRE TELLES QU'ELLES CONCERNENT LE
COMMERCE DE LA CHAUSSURE

Le manufacturier et le vendeur ont augmenté leuru af-
faires suivant les nécessités de la guerr. - Il est
important maintenant de conserver ce que nous
avons gagné.

Personne ne peut réaliser ce que le coût de la grande
guerre a été. C'est trop stupéfiant pour la conception
de l'esprit humain.

En dehors des lourdes pertes de vies et des terribles
souffrances endurées par des millions d'individus, nous
pouvons connaître d'une façon générale, que la guerre
a coûté des masses de billions, des centaines de billions
de dollars. Ces chiffres dépassent notre imagination.

De ce que les pertes ont été judicieuses, personne ne
peut le nier. Ce fut un bonheur de se sacrifier pour le
salut du monde, maintenant, le prix a été payé et le
résultat glorieux a été obtenu. Nous nous réjouissons
de ce résyltat, mais nous songeons aussi aux sacrifices
qui en ont été le prix.

Le temps est venu tout en nous réjouissant et en nous
souvenant de nos sacrifices de penser sérieusement aux
résultats de laguerre dans leur applicationginon seule-
ment aux destinées nationales, mais aussi à nous-mêmes
comme individus.

Combien cette guerre nous a-t-elle affectés person-
nellement? Qu'avons-nous perdu? Qu'avons-nous ga-
gné? Quel a été son effet sur les affaires? nous a-t-elle
apporté des leçons dont nous pouvons profiter?

Voilà autant de questions à poser, à résoudre.
La coopération doit être aussi grande que le coût a

été élevé, pour les individus comme pour les nations.
En ce qui concerne le commerce de chaussures, d'u-

ne façon générale, il y a des leçons des plus profitables
à en tirer, si les manufacturiers et les détailleurs veu-
lent y prendre soin, dans la période dans laquelle nous
allons entrer.

Les affaires plus solides et plus stables
Il n'est pas question, probablement, ici, qu'en dépit

des années d'activité à outrance, ou en raison de celles-
ci, le commerce est dans une situation plus forte et plus
saine qu'il était au mois d'avril 1914, forcé alors par les

exigences de la situation qu'il avait à rencontrer. Dans
plusieurs matières par le choix individuel dans d'au-
tres par la restriction du gouvernement, des mesures
ont été prises qui ont éliminé le gaspillage, augmenté la
production pour le manufacturier et les ventes pour le
détailleur, et dans différentes manières, ont rendu le
commerce de la chaussure plus solide et plus stable
qu'il l'était avant la guerre.

La nécessité est un maître puissant.
Les demandes faites pour une livraison aussi rapide

que possible, ont ajouté à notre activité, dans les af-
faires, nous ont forcé à mettre tout en action dans
l'inérét de nos propres affaires, ce que nous avions fait
déjà, mais pas à ce point où la nécessité n'avait jamais
réclamé d'appliquer notre jugement ai promptement à
nos affaires.

Plus petite stocks et écoulement plus rapide
Que le narcland-détailleur canadien sache exacte-

ment les conditions de son stock aujourd'hui. Qu'il fas-
se un inventaire mental. A-t-il un stock plus petit ou
plus grand qu'il l'avait il y a quatre ans; non en dol-
lars et cents, mais enpaires de chaussures; ai c'est un
bon homme d'affaires son stock est plus bas..
Les jours (le la guerre sont des jours pour les prix éle-

vés. Lorsque le marché est bas un bon homme d'af-
faires ira mettre son stock sur le marché que pour les
besoins normaux de ses affaires. Il réduira le nom-
bre de paires dans ses rayons et achètera plus fréquem..
ment en plis petites quantités.

En un mot il fera plus fréquemment ses achats et
retirera un plus gro.s profit en surveillant de plus près
son stock.

Ce n'est pas à dire que les moyens suivis en temps
de guerre peuvent être suivis de la même manière en
temps (le paix. Mais c'est une leçon qu'il ne faudra ja-
mais oublier avec le retour aux temps normaux pour
l'appliquer sagement afin de faire de plus gros béné-
fites et d'avoir un commerce plus solide.

Le meilleur moyen d'écouler et de diminuer son
stock de la façon la plus profitable est d'examiner
avec soin ce stock.

UN BEL ETALAGE DE
VITRINE

The Cotter Boot Shop, rue
Saint-Jacques, L. Adel-

stein, propriétaire.

Nous donnons ci-contre la
reproduction d'un étalage de
vitrine fort attrayant dont
b e a u e o u p de marchands
pourraient s'inspirer avanta--
geusement. La simplicité de
la disposition donne un ca-
chet véritablement élégant à
cette conception, et est bien
de nature à retenir l'atten-
tion du passant. Cet étalage
monté avec soin a prouvé don-
ner d'excellents résultats pu-
blicitaires.

Il a été exécuté par M. Ls.
Adelstein, de "The Cotter Boot Shop", rue Saint-Jacques, et c'est un travail qui prouve amplement ses ta-
lents d'étalagiste expert en même temps que ses qualités de marchand habile et connaisseur.
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Beaucoup de marchands ont usé de ce procédé et ils
ont découvert qu'ils avaient trop de stock dans certai-
nes lignes et pas assez dans d'autres.

Cette méthode d'accumuler du stock a été désastreu-
se à des marchands avant la guerre.

Il est évident que maintenant les marchands se ren-
dent compte qu'ils peuvent faire plus d'affaires avec
quelques styles que jamais auparavant.

Il n'y a donc pas de raisons de retourner aux ancien-
nes méthodes.

Le public est le meilleur acheteur. - La guerre a
développé de nouvelles méthodes d'achat. On a de-
mandé l'économie et la solidité comme matière de né-
nessité. Le public a profité de la leçon de la véritable
économie: il achète l'article qui peut lui faire un bon
usage et il prend le plus de soin de cet article.
Le service que peut rendre une chaussure est la condi-

tion principale, le prix est la question secondaire. Com-
me conséquence, nous avons eu une très grosse vente
de chaussures de première qualité vendues à des prix
élevés, tandis (lue les marchandises de qualité inférieu-
re et bon marché ont accusé une forte baisse dans la
demande.

Les marchands de chaussures feront bien de ne pas
oublier cette constatation, et il serait illogique de ne
pas continuer cette politique en temps.de paix.

Les marchands détailleurs peuvent faire leur profit
de ces faite.

Meilleurs écoulements, meilleurs crédits. - Il y a
beaucoup de phases de cette guerre dont les leçons peu-
vent être considérées avec grand avantage. En ce qui
concerne les crédits: les marchands de détail s'effor-
cent de garder un bon crédit, ce qui est important pour
le succès éventuel. En achetant de plus petites quanti-
tés, il est plus en mesure (le garder un bon ci édit. Il peut
surveiller ses propres comptes avec plus de précision.
Ses propres recouvrements ont été meilleurs, parce que
la nécessité l'a forcé d'y apporter plus d'attention.

Les dépenses nécessitées par les affaires doivent aus-
si être surveillées avec attention. Le travail a été dif-
ficile à obtenir et a coûté plus que dans les conditions
normales, alors que votre commis, votre comptable, vo-
tre employé au stock ont été appelés sous les armes.

Vous avez vu que vous pouviez faire le service qu'ils
faisaient. Vous avez trouvé un moyen d'économiser
du travail. Vous obtenez de plus grands résultats pai
votre travail personnel. D'où il faut conclure logique
ment que vous pourrez augmenter considérablement
vos affaires lorsque votre personnel sera ramené à son
nombre normal.

Avec la guerre, nous avons été amenés à réduire les
dépenses dans les petits items auxquels, ordinairement,
nous ne portions pas attention, mais ce qui représente
un total appréciable. Il est impossible de croire que
ces leçons seront oubliées avec la fin de la guerre.

Analysant les records des quatre derdières années,
réfléchissant aux méthodes d'affaires adoptées-par
nécessité, tous les hommes d'affaires en viendront à la
conclusion que la guerre a fait sortir des développe-
ments qui rendent la conduite des affaires plus prati-
ques et établissent le commerce sur des bases solides et
plus profitables.

M. J. H. Tétreau de la Home Shoe a fait un heureux
voyage d'affaires dans les Cantons de l'Est, Sherbroo-
ke, Richmond, Coaticook, Magog, etc., et en est revenu
enchanté.
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REVUE DU COMMERCE DE LA TANNERIE A
L'ETRANGER

Les conditions du commerce de l'industrie du cuir à
l'étranger, sont exposées dans un rapport préparé pour
le Commerce des Tanneurs des Etats-Unis. Il contient
les détails suivants:-

D'après le recensement pris en 1910, la consomma-
tion de cuirs et peaux en Allemagne se montait à un
total d'environ 656,732,000 livres. Sur ce montant, l'im-
portation nette comptait pour 282,957,00 livres et la
production domestique pour 375,775,000 livres. L'aug-
menation totale dans l'importation des cuirs et peaux
pendant trois ans (le 1910 à 1913 a été de 121,910,198
livres, soit environ 40 pour cent.

La production domestique qui, en 1913 est estimée à
337,959,000 livres et la consommation totale, de cette
année est de 742,827,000.

De la matière brute importée en 1913, approximati-
veinent 43 pour cent viennent des pays alliés. D'après
les statistiques, l'Allemagne a retiré des cuirs et des
peaux (le soixante ou plus (les pays étrangers.

C'est Hambourg qui était le port le plus important
de distribution. L'Allemagne était un distributeur
mondial de beaucoup de matières brutes, y compris les
cuira- et peaux, et son service maritime touchait à tous
les ports du monde.

Les chiffres du commerce étranger montrent que
pour 1913, les exportations de cuirs et peaux d'Allema-
gne s'élèvent à 149,465,000 livres. Sur ce montant, 25
pour cent allait en Russie, 16 pour cent en Autriche,
16 pour cent à la Belgique.

Les importations totales de cuir en Allemagne en
1913 se sont élevées à $20,938,000. Les exportations
étaient évaluées à $57,398,000.

Statistiques obtenues.
Les statistiques d'exportations et d'importations

pour l'Autriche pour 1912 et 1913 montrent que le total
des importations pour les deux années a été respective-
ment de 16,193,634 livres évaluées à $14,822,873 et 18,-
822,647 livres évaluées à $15,588,374.

Les exportations autrichiennes (le cuir ont été beau-
coup moins importantes bien que celles pour 1913 aient
montré une augmentation considérable sur celles de
1912, étant de 9,144,902 livres évaluées à $5,839,067
pour cette dernière année comparée à 5,376,578 livres,
évaluées à $4,183,469 pour l'année précédente.

Par suite d'un changement dans la classification, il
est difficile de donner un état comparatif dans les cuirs
et peaux pour 1912 avec les dernières années. Aussitôt
les renseignements seraient-ils confinés à la période de
1913 à 1917.

Pour la première année, les importations en gros se
sont montées approximativement à à 162,736,000 livres,
évaluées approximativement à $28,500,000. Pour 1917,
les importations se sont élevées à 102,067,840 livres de
peaux vertes et à 79,730,560-livres de peaux sèch'es. Les
importations pour 1918 se réduisent à 44,170,560 li-
vres dans les peaux vertes et à 28,611,570 dans les
peaux sèches.

Les exportations en gros de peaux et de cuirs des
Etats-Unis consistent dans une large proportion en re-
exportation (60 à 70 pour cent) dans les années norma-
les et ne sont pas classifiées spécialement, excepté pour
les peaux de mouton qui ne forment pas une très large
partie du total. En 1913, ces rapports comprenaient
416,773 livres de peaux de mouton sur un total de 81,-
382,896 livres de cuirs et peaux, mais en 1917, la der-
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ière année pour laquelle on pieut obtenir des chiffres,
i- total a été réduit à 20,000,000 de livres. Les expor-
lations d'origine domestique n'ont monté qu'à 24,-
100,000 de livres dans la présente année et à 5,800,000

dans la dernière.
Tandis que les Etats-Unis tiennent relativement une

petite part dans l'exportation (lu cuir ils sont, depuis
longemps avant la guerre, devenus les plus grands ex-
irtateurs de chaussures (lu monde. Leur commerce
en 1913 s'est élevé à $19,343,972 et en 1917 à $31,128,-
329.

De ces totaux pour les deux années, $12,042,597 et
$12,262,543 respectivement, ont été aux possessions an-
glaises parmi lesquelles l'Amérique Sur Africaine est
le plus important client.

Parmi les autres pays non britanniques les plus lar-
ges montants ont été pris par la France, l'Inde et la
Russie.

Les importations de cuirs et de peaux en France se
iont montées à environ 195,000,000 de livres parmi les-
ielles il y avait 162,000,000 (le livres de peaux de gros

bétail, sans autre classification.
En 1917, ces importations sont tombées à environ

110,000,000 de livres ,dont près de 91,000,000 étaient
classées comme peaux (le gros bétail. Les exporta-
tions de France en 1913, à l'exclusion de la re-expor-
tation, se sont élevées à environ 119,000,000 de livres,
mais, en 1917, le chiffre est tombé à 20,000,000.

Les chiffres d'exportations et d'importations des
euirs et peaux n'ont pu être obtenus que pour 1912 et
1913. Les importations de cuirs pour ces deux années
se sont montées à respectivement 12,441,816 livres, éva-
luées à $839,328 et à 16,363,980 de livres, évaluées à
î 10,832,639.

Les exportations pe ant ces années ont été relative-
ment sans importa -e, se montant à 1,677,132 livres,
Vvaluées à $597,5; pour 1912 et à 1,095,876 de livres,
évaluées à $498, , 4 pour 1913.

Recensement postal
D'après un r •ensement fait par les autorités posta-

les du Canada en 1916, la valeur du rendement des
tanneries (le ce pays donne un total d'environ $24,-
000,000.

A en juger par les chiffres d'exportations aux
Etats-Unis et à l'Angleterre, le commerce a augmenté
considérablement dans les deux dernières années.

Avant 1913, le Canada exportait très peu de cuir
aux Etats-Unis, mais après le vote de la loi Under-
wood Simmons en 1913, qui enleva le tarif sur le cuir,
il y eut immédiatement augmentation dans les envois
de cuir. En 1916, 1917 et 1918, il y eut de fortes ven-
tes de harnais de selleries de peaux de veau et de che-
vreau et autres sortes de cuirs aux Etats-Unis.

Les exportations aux Etats-Unis ont été comme suit:
année fiscale: 1913, $119,843; 1914, $2,007,151; 1915,
$2,443,126; 1916, $4,431,855; 1917, $4,398,658; 1918,
$8,058,070.

Te n'est pas eniore le temps de déterminier si les tan-
neurs de l'Ouest canadien deviendront de sérieux com-
pétiteurs des producteurs américains, mais il est fort
remarqué par des personnes en rapport avec le commer-
ve lu cuir, qu'il pourrait au moins y avoir des rela-
tions de réciprocité avec les deux pays dans le com-
merce du cuir. Actuellement, le Canada impose un
tarif de 25 à 30 pour 100 ad valorem sur le cuir im-
porté de ce pays, tandis que le tarif préférentiel est
accordé à l'Angleterre.

Les taux sur le cuir du Royaume-Uni vont de 17½ à
22½ pour cent ad valorem.

NOUVEAU DIRECTEUR.

M. A. E. Jackson, mieux connu sous le nonm d 'Ed.
danekson, qui, à -'assemblée annîuelle de l'Association
les Voyageurs <le Commerce du Dominion, tenue

récenmnent, fut élu directeur, commînenca à vendre des
chaussures il y a vingt-trois ans et il est maintenant,
connu de tots les marchands de chaussures dii Canada.
Il est le vice-président et le gérant général de la Miner
Slhoe Co., Linited, Montréal et directeur le la Miner
Rubber Co.. LimUIited.

M. LEO LEOL-AT OUVRE UN MAGASIN DE GROS

M. Léo Leclair, gérant des ventes de la Cie de caout-
chouc Columbus s'est séparé de cette dernière pour ou-
vrir un magasin de chaussures et claques en gros, au
No. 221 rue Notre-Dame Est, Montréal. M. Léo Le-
clair qui possède une expérience de 15 années dans la
partie, ayant été au service de la Canadian Rubber Co.
et de la Columbus Rubber Co. ne peut manquer de faire
un succès de sa nouvelle entreprise.
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L'Opinion d'un Marchand de Gros sur le Commerce
Pour 1919

Le marchand de gros doit avoir foi et confiance et ap-
puyer le marchand de détail dans les conditions
présentes.

"Lorsque vous demandez une opinion sur le com-
merce pour 1919 vous ouvrez un champ très vaste," dit
un marchand de gros très ci vue, "'abord placez-moi
parmi les optimistes, je n'ai pas la moindre appréhen-
sion pour le commerce de 1919. Comme question de
fait, quelques personnes déclarent la situation problé-
matique. Pour moi les gens problématiques sont ceux
à courte vue, des gens qui vivent dans un cercle dont
l'horizon ne dépasse pas leur propre rayon visuel. Ils
se drapent dans un manteau d'égoïsme et jugent tout
à-leur simple point (le vue et pour leur seul avantage.
Ils ne peuvent pas voir que si Tom Large doit souffrir
quelque peu dans certains détails de réajustement Bill
Smal peut en profiter et que peu après Tom Large pour-
ra profiter indirectement (le la prospérité <le Bill
Smnal. Cette question est une question nationale, une
question d'ordre général qui affecte toutes les classes.
Pour considérer la question rien qu'au point (le vue du
commerce (le la chaussure il faut se placer à un point
(le vue trop étroit et l'on ne peut pas la considérer in-
telligemment. On doit la considérer parmi les centai-
nes d'autres affaires qui ressortent de l'industrie et du
commerce.

Par exemple, laissez pour un instant mettre (le côté
la question di commerce (le chaussures et considérer
le commerce maritime. Quelles sont les perspectives
pour le commerce maritime?

Tout ne nous.indiquie-t-il pas un développement com-
me il ne s'en est jamais vu dans le commerce maritime,
océanique ? Ne voyons-nous pas que des vaisseaux se-
ront construits et équipés au Canada et partiront des
ports canadiens. Maintenant, ces vaisseaux ne parti-
ront pas à vide. On ne les construira pas pour une ex-
position ni pour un jouet. On les construit pour s'en
servir. Ils doivent avoir des cargaisons et ces cargai-
sons seront composées de produits canadiens. Cela in-
dique. que la production de ces produits dont les car-
gaisons seront composées a été rendue possible par le
travail. Ces cargaisons ne se limitent pas à un article.
Il y aura beaucoup de lignes de commerce représen-
tées, ce qui indique qu'il y aura de nombreuses équi-
pes d'ouvriers des différents métiers qui seront em-
ployés.

En un mot, à mon point de vue, le commerce d'ex-
portation sera le thermomètre qui marquera les pulsa-
tions de notre production nationale.

-- - -De-suite,-f'entends-qffelqu'üh me aifr -"ais-¯ous

parlez du commerce d'exportation et le Canada n'a
jamais été un grand pays d'exportation?"

"J'admets cela, mais ceux qui regardent en dehors
de leur propre rayon visuel, verront que le Canada est
parti pour être le plus grand pays d'exportation qu'il
y ait jamais en et les exportations r'un pays sont lés
meilleurs témoignages des conditions internes de son
industrie et de son commerce.

Prenez le blé, par exemple; c'est le surplus de notre
récolte qui compte, c'est le montant que nous avons

pour l'exportatioi qui parle et le Canada en a en abon-
(lance et il en aura cette année.

Comnie les membres dlu corps dépendent les uns des
autrtes pour leur hon fonctionnement, ainsi en] est-il
pour le bon fonetionnenent du commerce. Si toutes les
branches diu commerce sont en bonne condition et fone-
tionnent normaleiment, chaque branche prise individuel-
lement .era prospère. Il est vrai qu'un membre peut
être affecté et. suivant son importance affectera plus
out moins le travail des autres.

Cette possibilité nous ramène au commerce des
ebau.ssures. Avec toutes les brillantes perspectives
dans chaque ligne le commerce, en général, je ne vois
pas .conmnent l'industrie de la chaussure pourra souf-
frir. La cargaison <le nos vaisseaux indique qu'il y
aura une demande pour les chaussures. Considérez
ce que seront ces cargaisons, considérez ce qu'il faut
produire pour remplir ces cargaisons. Voilà le point de
vue.

Comme question de fait, .uous devons nous attendre à
une petite perturbation dans ce commerce, mais elle se-
ra insignifiante.

Ce que je veux dire par là, c'est qu'il y en a toujours
qui sont un pieu eraintifs, ou plus exactement un peu
iqumiets pour l'avenir.

Ils peuvent même aller jusqu'à arrêter leurs com-
mandes, hésiter un peu. Ceux-là, comme le pauvre,
sont toujours avec nous et ceux-là comme le pauvre.
ont besoin que l'on ait pour eux de l'aide et de la pa-
tience. Le marchand de gros peut être appelé à sup-
porter un peu du fardeau pour eux. Cela peut être un
peu lourd et un peu dur pour le marchand de gros,
mais c'est son devoir d'agir ainsi.

Prenons un cas par exemple: John Smith achète
avec prudence avec tant <le prudence qu'il a de la dif-
ficulté à se tenir assorti.

Avec les négociations le paix le commerce de chaus-
sures devient plus actif. John commence à voir le
mauvais résultat de sa trop grande prudence et il ac-
court chez le marchand de gros avec des commandes
qu'il aurait dû donner quelques semaines plus tôt. Le
marchand de gros qui a vu de loin, le marchand de
gros qui a confiance dans le pays et dans le commerce,
sera prêt à exécuter les commandes de John.

Il sera prêt à lui fournir les marchandises qu'il au-
rait dû ordonner il y a des mois. Je vous le dis, tout
ce dont le marchand de gros a besoin c'est la foi. La
foi dans l'avenir, la foi dans le marchand-détailleur, la
foi dans les perspectives d'une augmentation du com-
ierce. Et pour - oriter que je pratiiii ce que -je

conseille, nous avons donné des commandes aussi im-
portantes que l'an dernier dans le gros. Nous avons
pris nos précautions habituelles et nous avons un stock
aussi abondant que jamais, et lorsque John Smith vien-
dra à la hâte pour voir des chaussures, nous serons
là pour servir John Smith à cause de notre confiance
illimitée dans le commerce de 1919.

Voilà mon opinion, rien ne me fera dévier de la fer-
me confiance que le commerce reprendra pleinement
son cours normal en 1919.
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Trois Champions de notre Commerce Extérieur

- --- M. N-Té~ruh- - --- - -- K4os.Daonst

MM. N. TETRAULT, JOB. DAOUST ET OSCAR
DUFREINE PARTENT EN EUROPE

DANS L'INTERET DE L'EXPORTA-
TION CANADIENNE

A la veille de leur départ pour l'Europe à la recher-
che de nouveaux débouchés pour le commerce des
chaussures canadiennes, MM. Napoléon Tétrault, Jo-
seph Daoust, et Oscar Dufresne furent les invités
d'honneur d'un banquet qui leur fut offert par les com-
merçants de cuir et de chaussures de Montréal.

Ce fut une fête joyeuse et cordiale dont on gardera
le souvenir.

L'allocution en français de M. Peter Doig fut parti-
culièrement réjouissante. La santé du roit fut propo-
sée par le président, M. W. A. Lane; M. John McEn-
tyre proposa ensuite la santé des "Manufacturiers" à
laquelle répondit M. Napoléon Tétrault. M. J. C. Ac.
ton leva son verre à la santé du Commerce du cuir et
M. Walter Sadler lui répondit.

Les trois héros de la fête partent en Europe pour y
rencontrer des acheteurs tant en Grande-Bretagne que
sur le Continent, afin de favoriser dans les vieux pays
le commerce du cuir et de la chaussure. Les maisons
qu'ils représentent ont déjà fait des -efforts considéra-
bles pour aider au commerce d'exportation, et le but

.-- X QOsm Duhau
Laskey, Tétrault Shoe Co.; J. Wiezel, Saint-Jean, N.-
B.; I. C. Webster, Munch Bros., Boston; Peter A. Doig,
Tétrault Shoe Co.; C. A. Davies, Blachford Davies, To-
ronto; J. R. Labelle, Montréal; C. E. Parras, Adanac
Leather Co.; Geo. Bergeron, Can. Coh. Rubber Co.;
Geo. H. Bray, C. C. Galibert; J. Constantineau, King
Box Co.; M. A. Gauthier, Kingsbury Footwear; H. Hur-
tubise, Panther Rubber Co.; Chas. A. Joslin, Panther
Rubber Co., Sherbrooke; E. J. Halliday, Footwear,
Montréal; Geo. H. Carter, Anglo-Canadian Leather
Co.; G. I. Lister, Morse & Boswell, Toronto; J. T. B.
Hicks, Dominion Textile Co.; F. J. Boyden, Slater
Shoe; H. Kavanagh, "Shoe and Leather Journal"; J.
C. Tétrault, Tétrault Shpe Co.; Paul Roy, J. Einstein;
Chas. J. McCarron, J. A. Scott; B. E. Woodward, F. E.
Woodward; John F. Scully, Newcastle Leather Co.;
J. C. Acton, Acton Publishing Co., Limited; K. M. Mof-
fatt, Robson Leather Co.; Jules R. Payan, Duclos &
Payan; J. P. O'Shea, Montréal; H. Dartois, Farnsworth
Hoyt; R. M. Fraser, Breithaupt Leather Co.; Henry
Whitley, oMntréal; H. C. Parker, Parker Irwin; N. H.
Sturges, United Last Co.; W. V. Matthews, Tétrault
Shoe Co., Limited; Frank C. Smith, John Ritchie Co.,
Qué.; H. A. Normandin, Montréal; R. B. Griffiths, Ha-
milton, Ont.

de leur voyage est de soutenir les intérêts du commerce DIVERS
canadien en général, autant que le leur propre. M. Nap. Tétrault et son fils Albert étaient récemment

Il faut donner crédit du succès de cette manifesta- à Boston.
tion de sympathie à M. R. M. Fraser qui se dépensa
-san-ompter-p a n rereuesLa-Parisienne

Etaient présents: N. Tétrault, Tétrault Shoe Co.; Os- Shoe Co., Montréal, sont de retour d'un voyage à New-
car Dufresne, Dufresne & Locke; F. W. Knowlton, Uni-
ted Shoe Machinery;. W. A. Lane, J. A. Scott; Edgar
Clément. Qué.; J. H. Goyer, H. B. Johnston, Toronto; styles à Boston.
L. S. Odell, L. S. Odell; Geo. A. Blampied, Clark &
Clark; J. Albert Bélanger, Robin Frères; Albert Té- Ont assisté également à cette exposition: M. J. E. Pa-
trault, Tétrault Shoe Co.; John Sinclair, Barrie Tan- ré, gérant de la Star Shoe (o., de Montréal; M. Peter
ning Co.; J. A. Scott, Quebec City, Qué.; G. W. Sadler, Chouinard, de la Regina Shoe (o., de Montréal.
Sadler & Howarth; Ralph Locke, Dufresne & Locke;
H. W. Algeo, United Shoe Machinery; G. P. Stockton, On fait rapport de travaux d'agrandissement à la
C. H. Hyman, Ont.; John MeEntyre, Montréal; F. W. manufacture d'Acme Shoe Jo., à Saint-Tite, Québe.
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CILLETTS -LY.E

fil

IlOIER: La Lessive 0111 ett fut la première Loivo en

poudre vendue au Canada et depuis elle a toujours éMé r.
connu@ comme la première de toutes pom aqualté et Mi Immu.
Elle a le bénéfice de l'annonce et de la réputation de Gilait au

outre d3 la faveur établie du client. Un utock d'épicerie nes mu.

sémet etauss foremet. Mtte&a enbo eneda osull

LA LESSiE DE GILLETT CONSTJMEILA-CRASSL

eWOL ET T CMPVANY LIMiT!»
wua1emo TORZONT09 ONT. MONTREAL4,

La femme
qui tient

surtout
à la qualité des produits de la mer trouvera avec
ceux portant la

Marque Brunswick
exactement ce qu'il lui faut. N'importe quel épicier peut accroître an comr
ce en étalant et en recommandanit la mque Brunswick.
La demnande dupisnnet # flil a -nasrietd
duits Brunswick ne manquera -pas d'attiW -une _fo ule de clients- à vôtre maga 1sin.
-Y UARDU E UILE EPE» RIEEING (Surng mr)
% UAUUNE à LA MOUTAIDE HARENG SUÔE AU! TOMATES
FMNAN HADDIEB (Bottes ovalt -et rondes) rILAM

SCALLOPS
CONNORS BROS.., Limited, Black's iarbor (NMB.

Ucnic. dIO la Coenimla. dee Vivres du Canada Ne il-»$
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Le Marché de l'Alimentationt
I 00005SS000S-5e--------s:ss -epbb ------ ssel ssphbeshbpss,..

BAISSES DIVERSES

La brique a bain cn poudre est
en baisse considérable et les prix
coté.s à présent sont de 70 à 75e la
douzaine. Les prix précédents
étaient de $1.35 à $1.40.

Une marque spéciale dle savon
faite au pays et connue sous le
nom de Barsalou lhuperial a bais-
sé de $6.25 à $5.95 lajcais.iie.

Le poli à chaussure Sultans, en
pâte est tombé de $15.00 à $13.80
et l'apprêt à chaussures à la gly-
cérine est en baisse de 10e à $1.25
la douzaine.

HAUSSES DIVERSES

Des hausses ont été annoncées
pour le Ne8tle's Food, l'escompte
étant réduit de 5 pour 100 à 2 pour
100.

Les fèves Lima sont en hausse
de 5c la douzaine, pour le No 2.

Le savon Goblin monte de $2.50
à $2.80.

La poudre à pâte de fabrication
locale est en hausse de 54e à 20e la
douzaine, selon grandeurs.

LE MARCHE DU GRAIN

Les cotations du marché local
du grain s'établissent comme suit:
Avoine de l'ouest canadien,

extra No 3........0.81
Avoine d 'alimentation No.

1............0.79
Avoine de l'Ontario No. 2

blanche........0.782
Orge du Manitoba ......... 1.04

le boisseau ex-magasin.

LE MARCHE LOCAL DE LA
- FARINE

La farine de blé. de printemps
standard du Gouvernement s'est
vendue en lots de chars à $11.25 le
baril, en sacs, frets Montréal, tan-

---dia-que-128lots a 50 à~ 100 saes se
sont vendus à- *11.35 et.-les plus
petites quantités à $11.45 livrées,
le tout avec 10e de moins par ba-
ril pour comptant sur place.

La farine de blé d'hiver est co-
tée à $11.10 le baril en sacs de co-
ton neufs et à $10.80 en sacs de
jute de seconde main, ex-magasin.
Pour ce qui est des substituts, on
vend la farue de seigle de *11.00
à $11.50, la farine d« avoine à$.11.-

20, la farine d'orge à $9.40, la fa-
rine de blé-d'Inde blanche à $9.80
et la farine .de blé-d'Inde mélangée
à $8.00 le baril en sacs, livré au
commerce.

LE FOIN PRESSE
Nous cotonp:
No 2 mil, $-zl à $22; No 1 légè-

remnent mélangé de trèfle, $20 à
$21; No 2, mil, de $20 à $21; No 2
mélangé de trèfle, de $19 à $20;
No 3, mil, de $18 à $19 la tonne ex-
voie.

LE FROMAGE

Les affaires en petits fromages
pour le compte domestique coti-
nuent à être bonnes et les prix sont
fermes à 26½e la livre.

LES OEUFS

Nous cotons:--
Strictement frais (fancy) ... .0.70

à...........0.72
Strictement frais .... 0.65 à 0.68
Choix, des glacières .. 0.56 à 0.57
No. 1 des glatièreg 0.53 à 0.54

DIRURRE
t~,toirre supérieur

de crèmerie .. . .... 0.53 à 0.54
tieumrre fin de crè-
merie.....0.52 à 0.5212

Beurre supérieur de
ferme .. ....... .. 0.45 à 0.46

Beurre fin de fer-
me...... .. ,0.41 0.43

LES SAINDOUX
Saindoux purs:

Tierces, 400 liv. la liv.0.29½/ 0.30
Tubs, 50 liv., la liv. 0.293/4 0.30
Seaux, 20 liv., la liv... .0.30 0.301 4
Briques, 1 livre ..... 0.31 0.311/4

MELASSES ET SIROPS
Sirop de blé-d 'Inde ý-

Barils, environ 700 livres . A.0.071/4
~~2oi 1/4hgnl V/4 0 de plus la
livre.

Kegs..........0.073/1
Bottes de 2 livres, caisse 2 dos.,

la caisse........4.80
Bottes de 5 livres, caisse 1 doz..

la caisse........ .5.40
Boites de 10 livres, caisse lh

doz., la caisse .. -.. .. .. .5.10
Bottes de 20 livres, caisse 1/

do:., à la caisse.-- ...... 5.05
2 galls. seau 20 liv., Chaque . 2.25

3 gaîls. seau 38½h liv. chaque..3.40
5 galls. seau 65 liv., chaque .... 5.60
Sirop de canne (crystal Dia-

mond):
Boîtes 2 livres, 2 dos., à la cais-

se ......... ý. .. .... .. 7.50
1/2 barils, [es 100 livres . .10.50
Barils, les 100 livres. ... .10.25
Mélasse de la Barbade--

Prix pour 1lle de
Montréal

Pulneheons..... .. 10
Barils.........11
Y2 barils.........1.13

Pour 'les territoires en dehors,
les prix varient de 3c en-dessous.

FRITURES
Tierces, 400 livres, la li-

vre .... ....... 0.251/ 0.25y/2
Cutves 50 liv., la liv. .0.253/4 0.26ý
Seaux, 20 liv., la liv. . 0.26 0.26y>4
Briques, 1 livre . . .0.27 0.2814

LES FEVES - LIS POIS
Nous cotons:

Fèves Canadiennes, triées à la
main, le boisseau .. 5.70 6.60

Colombie Anglaise ... 6.60 7.00
Fèves brunes ~.........7.00
Japonaises. ..... 8 .00 à 8.40
Yellow Eye-s .. ~ .7.50 à 7.70
Rangoon, le boisseau 7,00 à 7.50
Lima, la livre. .... 0.19 à 0.20
Kidney......8.00 à 8.50
Pois blancs, à soupe, le bois-

seau .. .... ..... 4.25 à 4.50
Pois eplit, nouvelle récolte.

récolte, sac 98 livres 7.00 à 7.25

LES SUCRES
Nous cotons :~ 10 0 livres

Atlantic, extra granulé .... 9.95
Acadia, extra granulé ...... 9.95
St. Lawrence, extra granulé . .9.95
Canada, extra granulé.... .. 9.95
Dominion, crystal granulé ... 9.95
Jaune No. i.... .. 9.50 9.55
Jaune No 2.... .. 9.45 9.55
Jaune No 3.......... 9.85 9.45
En pondre ,barils . .. .10.05 10.20
En morceaux Paris, barils

LES JAMBONS ET BACONS
On a coté dans le Éros: bacons

pour breakfast, de 42 à 43e la li-
vre; bacon Windsor de choix, de
45e à 46e et bacon désqossé de 48e à
5Oc. Jambons de 8 à 10 livres, à
37e la live; de 12 à 15 livres, de
85e à 36e et de poids plus lourds,
à 34c.
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"INDUSTRIAL DEVELOPMENT COMPANY,
LIMITED"

Avis est donné au public, que, en vertu de la loi les compa-
Knies de Québec, il a été accordé par le lieutenant-gouverneur
île la provinct de Québec, îles lettres patentes, en date du dix-
septième jour de juil et 1917, constiuant en corporation: M M.
Vincent Dupuis, commis de malles. Char es-Joseph-Eugène
Charbonneau, notaire, Philippe Morel, agent, Rose Cloutier.
fille majeure, Jean Charbonneau, avocat, île Montréal, pour les
fins suivantes:

Solliciter, obtenir, enregistrer, acheter, louer ou autrement
acquérIr, détenir, utiliser, posséder, exploiter, introduire, ven-
dre, céder, ou autrement disposer de marques de commerce,
noms de commerce, brevets d'inventions, améliorations et pro-
cédés imploéts sous l'autorité île, ou gtrant.s par :ettres pa-
tentes île la Puissance du Canada ou d'ailleus, ou autrement.
et s'en servir, les ex(rcer, développer, accorder îles licences à ce
majet, ou autrement faire valoir ces marques de commerce, bre-
vets, licences, procédés et chosus semblables. ou aucune telle
propriété ou aucun île ces droits:

Acheter, prendre à bail ou autrement acquérir la tota:ité ou
a jeune partie du commerce, de la propriété, des franchises (le
l'achalandage, des droits et privilèges que possèdent ou dont
jouissent aucune personne, société ou corporation exerçant au-
cun commerce que la présente compagnie est autorisée à ex-
ercer ou en possession de biens convenant aux fins de la pré-
sente corporation, et payer ces acquisitions en parts totale-
ment ou partiellement acquittécs de la compagnie, préféren-
tielles ou ordinaires, ou en obi.gations, debentures ou avec
d'autres valeurs de la corporation ou autrement, et assumer le
passif d'aucune telle personne, société ou corporation;

Acheter, prendre ou acquérir. par souscription originaire ou
par échange, des actions, obligations, déb-ntures ou autres
valeurs de la présente compagnie ou autrement, et détenir,
vendre ou autrement aliéner les parts le capital commun ou
préférentic, les debentures, les bons et les autres obligations
dans aucune autre corporation dont les objets sont totalement
ou partiellement semblables à ceux le la présente compagnie,
ou qui ex( rce aucun commerce susceptible d'être exercé, de ma-
nière à profiter directement ou indirectement à la présente
corporation, et voter sur toutes actions ainsi détenues par l'in-
termédiaire de l'agent ou des agents que les directeurs nom-
meront;

Payer avec les deniers de la compagnie ou en parts de la
corporation, ou en deniers et en parts toutes les dépenses se
rattachant à la formation, à l'organisation, à la publication, et
û l'obtention de la charte de la compagnie, et rémunérer aucune
personne ou corporation pour services rendus à la compagnie
en faisant souscrire, aidant à faire souscrire ou garantissant
la souscription d'aucune des actions du fonds social corporatif,
tou d'aucunes obligations, débentures ou autres valeurs de la
compagnie;

Payer par émission d'obligations, dèbentures ou d'autres va-
leurs, aussi employer et appliquer le surplus de ses recettes ou
ses profits accumulés autorisés par la loi à la création d'une
résrve pour acheter ou acquérir de la propriété.

Se fusionner avec aucune autre compagnie dont les objets
sont totalement ou partiellement semblables à ceux de la pré-
sente corporation;
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Distribuer aucune propriété de la compagnie, en nature, à
ses actionnaires;

L'interprétation d'aucun (les pouvoirs accordés dans aucuns
paragraphes des présentes ne sera pas limitée ou restreinte
par référence aux ou inférence des termes d'aucun autre para-
graphe ou du nom de la compagnie;

Exercer aucun autre commerce de fabrication ou autre, que
la corporation jugera propre A être convenablement exercé
conjointement avec le sien ou (le nature à accroltre directe-
ment ou indirectument la valeur des biens et droits de la com-
pagnie ou à les rendre profitables;

Faire société ou conclure aucun arrangement pour le partage
des bénéfices, l'union des intéréts, la coopération, le risque
mutuel, la concession réciproque ou autrement, avec aucune
personne ou corporation exerant, se livrant à. sur le point
d'exercer ou de se livrer à aucun commerce ou genre d'af-
raires susceptibles d'être exercé à l'avantage dirtet ou indireci
de la compagnie: prýter ,'argent, garantir ses entreprises, ou
autrement aider aucune telle personne ou compagnie, et pren-
dre ou autrement acquérir des parts etvaleurs dans aucune
telle corporation, aussi les vendre, les détenir, les réémettre
avec ou sans garantie, ou autrement en disposer;

Conclure, avec d'autres autorités gouvernementales, muni-
cipales, locales ou autres aucun arrangement conduisant à
l'accomp issement des objets de la compagnie ou d'aucun d'i-
ceux, et obtenir de telle autorité aucuns droits, privilèges et
concessions que la corporation croira désirable d'obtenir, et
remplir, s'en prévaloir et se conformer à ces conventions, à
ces droits, privilèges et concessions;

Organiser une ou des compagnies pour acquérir la totalité
ou aucune partie de la propriété et du passif de la corporation,
ou pour d'autres, qui sembleront être à l'avantage de la com-
pagnie, et généra'.ement acheter, prendre à bail ou en échange.
louer ou autrement acquérir aucune propriété réelle et person-
nelle, et aucuns droits ou privilèges que la corporation jugera
nécessaires ou appropriés aux fins de son commerce;

Prendre pour faire connatre les produits de la compagnie,
les moyons qui paraltront convenables et particulièrement an-
noncer dans les journaux. circulaires, par l'achat et l'exposi-
tion d'oeuvres d'art et d'intérét, par la publication de livres et
revues par octroi de prix, récompenses et dons;

Vendre, améliorer, administrer, développer, échanger, louer,
aliéner, faire valoir ou autrement disposer de la totalité ou
d'aucune partie de la propriété et des droits de la compagnie;

Faire toutes ou aucune des choses précitées comme princi-
paux agents, entrepreneurs ou autrement, et par fidéicommis-
rairesagents ou autres, et soit seuls, soit conjointement avec
d'autres personn-es;

Faire toutes les autr(s choses qui se rattachent ou condui-
sent à l'accomplissement dles objets précités, sous le nom de
"Industrial Deve opment Com,"iny, Limited", avec un fonds
social de vingt mile piastres ($;-, 000.00), divisé en deux cents
(200) parts de cent piastres ($100.00) chacune.

La principale place d'affaires de la corporation, sera en la
cité de Montréal.

Daté du bureau du secrétaire de la province, ce dix-septième
jour le juillet 1917.

Le sous-secrétaire de la province,

C.-J. SIMARD.
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Catsup
Marqu

Une Ligne Populaire-d

BOUTEILLES E
8 onces-12 onces-

2 Douzaines à l

En vente che

DOMINION
HAMI

aux Tomates
e AYLMER
'une Demande Régulière-Profitable

Cruches en VERRE et en
TERRE

1 Gallon

4 à la Caisse

z votre marchand de gros

ou directement

CANNERS Limited
LTON, CANADA

Licence de la Commission des Vivres du Canada No. 14-12

N VERRE
17 onces

a Caisse

Vol. XXXII-No 4



L E PRIX C'OURANT, vendredi 24 janvier 1919 Vol. XX.XII-No 4

PRIX COURANIS
liane la liste qui suit sont comprise. uniquement le. marques spéciale. de marchandise. dont les maislons. indiqué« , e a-
ractères noire, ont l'ag.nee ou La représ.ntaton directe au Canada ou que eu maisona manufacturent eîîe.-méème.. Le. prix
indiquée le mont d'après lu. derniers re neinementg__fournla par les agents. re8préeentanta ou manufacturiers eux-mém..

WALTER BAKER & 00., LTD.

Chocolat 11remium, pains de %, li-
v're et de %/ livre, boite de 12 on-
ces, par livre...........0.37

Breakfast Cocoa.
botes de 1-5, 14,
%,, 1 et 6 livres. .0.41

Chocolat s u cré,
Caracas, %4 et 1%
de livre, boîtes de
6 livres .. .. .... 0.36

Caracas T ahI e t s,
Cartons de bc, 40
cartons par boîte,
la boite ....... 1.50

Caracas Tablets
cartons de bc. 20
cartons par boite.
1 boite ... ..... 0.80

Caracas Assortis
32 paquets par
boite, la boite .. 140

Chocolat sucré, 'Diamond" pain de
1-16 de livre, boites de 6 livres, la
livre...............0.30

Chocolat sucré Cinquième, pains de
1-5 le livre, boites de 6 livres, la
livre..............0.29

Cacao Falcon (pour soda chaud et
froid) boîtes de 1. 4 et 10 livres.
la livre..............0.38

Les prix ci-dessus sont F.O.B. Mont-
réal.

BRODIE & HARVIE. LIMITED
Farine. préparéte de BrodA.s. la don.
*%DL <Etiquette rouge) paquets

de 3 livres .... .. ...... .. .. 0
Paquets de 4 livres.. .... .... 6.70

Superb. paquets de 8 livres .. 3.80
Paquets de I livre.... .... ... 0

Croscent, paquets de 3 livres . . . .2.85
Paquets de 6 livres .... .... .. 5.0

Buckwbelat paquets de 1% livres. 1.75
- - à livre&.

- ~ ~ li Ovre.
Oriddle-Cake, paquets de 1 Uv...

Paquets de & lvru.... ....
Panoake, paquets de 1% livre...
Avoine roulée Perfection, la dou-

saine de paquets .. .. .. .... .. 4
Pancake, paquets de 1% livre

Les caloes contenant 13 paquets de
£ livre, ou de à hgumn«e de Il livres, à
lé cents ehaque.

la pleine valeur est remboursée pour
caisses retournées complètes et en bon
état seulement.

Pour le. cartons contenant % dou-
zie de paquets de S livres, ou 1 dou-
zone de paquets. de 8 livres:~ pas de
trois.

Condition: argent oompt.ant.

HENRI JONAS & CIE
MontrdaI.

Péa Alimentaire. UBortflndl

la mb
Macaroni Te.rtrand"....... Manquant
Vermicelle --

Sphaghetti .... -

Alphabets .... -

Nouille. -

Coquiles -

Petites Péte. -

Extraits
i os.
3 os.
4 os.
8 os.

0&os
m 5

m3 s
0&on

3os.
s
I
4

Culinaire* "Jon
Plate. Triple
Carrées

Rondes Quinteaw

om Carré«. Quinte
os Carée Quinto

bouchon» émeri

as" L& don.
'onoentré 1.09

- 14.4à
oences 3.40

3.'.
4.64
lié.0
IL"

senooe 8.00
Mencou.

6.84
8 os. Carrée. Quintessences,

boucÉhna émari - lit
3 os. Anchor Concentré 1.26
4 om - - Lit
S. o0.& 8.10

16 os.& 1.80
3 os. Golden Star "Double Forcer 0.85
éos - - 1.71
8em. Lu 35

14 o..- - -. 7
2 om Plate. Soluble......s0
4s -I -..... **.1.1
S os. ......... Li

s - ....... V
1 os. London.........0.16
2 cis. - . . . .. 0.96

exlaits à la livme de . 1.31 à $4.6
- %u gaelon, de ..... 8.00 à 34.00
Même. prix pour les extrait. de tous

fruits.

MONTREAL

"COW BRAND" la marque toujours
digne de confiance dans ses résultats.

Aucun autre soda mur le mar-
ché n 'est aussi connu de la
bonne ménagère que le" Cow
Brand." Il est fameux pour
ses résultats absolument cer-
tains. sa -force, sa -puret._Re-
commandez-le à toutes.

Prenez-en on stock, "votre
marchand de gros on a.

CHURCX%-H & DWIGHT
Manufacturiers IIMD .

Demandez la

Poudre a% Pâte

"Cook's Favorite"
reconnue pour sa pureté, sonl
économie et sa perfection.

58'ANS SUR LE MARCHE

MOUTARDE DE DUFFY
4 onces. .. $1.40 la douz.
MOUTARDE DURHAM
4 onces. . $1.00 la douz.

Café-s, Théês et Epices
Prix et escompte sur demande

J. J DUFFY & COMPANY
117 Rue St-Paul Ouest, Montréal

'tELEPHONE MAIN 58
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La Plus Granide Maison
Internationale de Papieri

MARQUE DE COMMERCE de l'Amérique du Nord a
ouvre de nouveaux locaux plus vastes à

- -MONTREAL

VICTORIA PAPER & TWINE Co.,'
Limited

382 rue Notre-Dame Ouest
k 127 rue Saint-MauriceIMoulins Américains situés à Mumford, N..Y.;

Erie, Pa.; Tupper Lake, N. Y.

Maisons de Distribution) Américaines à New-York,I ~Buffalo, Baltimore, Rochester, Cleveland,_
* Pittsburg, Richmond.

_ Moulins Canadiens situés à St-Catharines,
* Ottawa, Etc.

Maisons de Distribution Canadiennes à
* Montréal et Toronto.

iAutres Bureaux Canadiens à Halifax et Winnipeg.

Vol. XXXII-No 4
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J.rfe à euueurm
Marque frament, manquant.
Marque Jonas. manquant.

Vernis militaire à l'épreuve
13.35.
Mdoutarde irrangai&e "Jan"a

La doua

de 1*eau

Là gr

VPeug 1 don. à la salas. 15.00
8mail 2 - - 14.00
IMedium 2 - - 10.00
tArfie à - - manqu&St
Ne.. lé Jar@ 1 - - manquant
No. et Ja 1 - - 30.00
No. et .lar 1 - - 43.00
Ne. el Jana 1 - - manquant
Ne. SI Jars 1 - - manquant
N'O. it Jans I - - manqnant
Mdobffl. Juge 1 - - manquant
Jarres, sega. 1 - - manquant

JasTegl s ai. 1 - - manquant
rte Perfect Seal. 1 do%., à 836.00 par
grose.

Qrts. Perfect Seal. 1 doz. à 848.00 par
gross.
- - - '4 livre. c-819
Poudre Limonade "Moeina" Jons

Fate botsà dousaInea par caia.e
.% 11.00 la gross.

Çirandes bota.s, 8 douWanoe par caisse.
Nt 10.00 la grosse.

48uss Weoeemhlre.......1m0
"erfecUon" % Pt. à 816.96 la grosse,
1 douamino par~ ceise

W. CLARK, LIMITID.
Montréal.

Corned Beef Compressé ... a.2.0
<'ýorned Beef Compreasé ... le. 4.0

.ornod Deef Comressé e . Sa.263
- - - Me.84.76

Corned Beef Compressé . .. 

Roaat Beef...... .. %a. 2.90
RoalI............. . 4.30
Rout...........la. 0.35
*Oman............ & 84.75

Boeuf bouilli........la. 4.80
Boeuf bouili.... .... a 1& .35
Boeuf bouilli.......... 14.11
Veau « gelée.........é. O
Veu Mo816 ge6.......l. O
Fèves au lard. sauoo Chili. duI-

quettea rouge et dorée. 4 douzel-
nes à la caisa., la douzaine .. 0.90

do, 4 douzaine@, la doue.. . .. , . 1.31
do. grosses bottes. 2 dousaInes. la

douaine.......... .3.0
- à la Végétarilenne, &vos msue

tomates, boite 41 livre@ . . . 3.15
- au lard. grandeur 1 'é...

Sauce Chili, la doumas u.. .. ... 1.9

Pieds de cochons sans on .. .. 18a. 4.90
Pieds de coohons ua@ os . .. Se. 9.00
L.a.uf fumé au tranches, beftte de

fer-blanc......... . .40
Boeuf fumé an tranehes. PW ail

verre.......... -...... 1.90
-- - on verre.......fa. 1.10

- -en verre........2.80

LA*ua, jambon et M&té de veau
.. . . . . . .. .. a. 3.15

Jambon et pAt6 de veau . . %a. 83
Viande n pots épieéss, bottes ou

ferblanc. boeuf, Jaw bon, langue
veau gibier.......a 0.1
- - - en fog..ianc, boeuf.
jambon. "snus, veau, gibier%@. 1.46

- - - de verre. poulet. Mam-
bon, langue *. . a .40

- de boeuf. beite au fu-
blanc...........' - .8-0

- ~ ~ ~ 2 - .. 17.20
e n pots de yen.

- de b'teuf pote
... . . . . .

Mincee Meat en~1a
té«. he6Uéqu«t

de verr%
asie 1't 14.50
... 2a. 11.30

Mince Meat . . A. 2.90
Mince Meut.........2s. 4.00
Mince Meat.........59. 12.90

En seaux de 25 livres.... ... 0.17
En cuves .. ...... 14M
Sous verre.........3.25

CANADIAN DOILED DINNER
le. .. .... .....-............ 40
28...............5.90
Mince meéat-

KETCHUP AUX TOMATES
Bouteilles a L-oea....... .3.
Bouteilles là oncse.........75
Bouteille@ 16 onces........

BEURRE DE PEANUT
Beurre de Peanut, If " - 34 - 8 1.40

-- - .1

~,' fL..~ -

F * - a..
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I h i

M.le Marchand--avez-vous fait votre inventaire?
Le mois de janvier est généralement l'époque où l'on fait l'inventaire. C'est durant ce
mois-là que vous apprenez quel chiffre d'affaires vous avez fait durant l'année écoulée.
Vous calculez vos frais et vos profits. N'allez pas vous vontenter seulement de la diffé-
rence qu'il y a entre votre prix d'achat et votre prix <le vente. Analysez et cherchez
quelle est votre véritable source de profits.

Examinez vos factures Egg-O et calculez le chiffre de vos ventes. Si vous n'avez pas
négligé de pousser la vente de cette excellente Poudre à pâte vous avez eu des profits
satisfaisants et vous voudrez augmenter vos commandes cette année. Grâce à des ar-
rangements conclus il y a plusieurs mois, nous sommes en position de remplir de plus
grosses commandes qu'auparavant. Nous pouvons vous vendre la quantité que vous
voudrez et vous la livrer dès les premiers jours.

La Poudre à Pâte Egg-0 est annoncée sur une grande échelle. La demande de cet arti-
iee fait-'accroître-et lesclientquin-ont-ahtimfoieviennent-er-herchr7

AYEZ-EN DONC UN GROS STOCK EN MAGASIN.
Tous les marchands de gros (jobbers) vendent la Egg-O.

Egg-O Baking Powder Company, Limited
Hamilton - Canada

Les Balais de Blé d'Inde
commun de qualité

inférieure
sont abondants et de bas prix

Le Blé d'Inde de belle qualité est rare et
difficile à se procurer à quelque prix que
ce soit.

Notre Balai Daisy
vaut à présent

$13.00 la douzaine
Il est fait de blé d'Inde de la meilleure
qualité qu'on puisse obtenir.

The

Parker Broom Co.
OTTAWA

Vol. XXXIll-No 4
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E. W. GILLE"T CO., LTD.

Liste de prix revisé.

AViSI.-l. eaà olix ou-
tés dans cette lite @ont
pour m&roliandîsse aUx
pointa de distribution de
gros dams Ontario et
Québec, excepté là où
des liste@ apécirJe. de
prix élevés sort en vi-
gusur. et Ils sunt sujets
à varier @#,nes avis.

Levain en Tablettes
'Royal"

Caisse 36 paquets, à la caisse.... .$1.70

Poudre à Pâte
.. Magie

La doz
6 dot. de 2 oz. .$0.85
-4 dot. de 4 oz.. 1.35
4 doz. de 6 oz.. 1.80
4 doz de 8 oz.. 2.35
4 doz. de 12 oz. 2.90
2 doz. de 12 oz. .3.00
4 doz. de 1 lb.. 8.70
2 dos. de 1 lb.. 8.80
1 doz. de 21 Ibo. 8.90
31 dot-de 6 Ibo. .16.10
3 dos*id2e , os. à la

AINSMO ~1 dos. deil 5 s
1 don. de 16lb 04

Vendue en canistre seulement.

Remise spéciale de 1% accordée sur

ton commandos de 6 caisses et plus de

la Puudre à Pîte 'Maodie".

Barils de 4

LESSIVEI
PARFUMER De

Gi LL ETT

La calsse
S 4 dos. à la caisse 5.85

8 caisses....5.75
6 caisses ou plus 5.70

Soda "Magie" 1
No. 1 caisse 60 pa-

quets de 1 lb.. .4.80
6 caisses ....... 4.75

b No 6 caisse de 100
paquets de 10 oz.

5 aloises .... .. 5.34
* Bicarbonate de Bou-

de supérieur de
UGiIIeftt"

Caques de 100 livres.
par caque .. . .5.70

0o livres, par baril.... .16.10
Crème de Tartre "Gillett"

Slb. pqts papier. La doz.
(4 doz. à, la caisse) 3.65

3lb. pqts de papier (4 dos.
à la caisse) ....... 6.50
3lb. Caisse avec couvercle
vissé <4 doz. à la caisse)

Par caisse
4 doz. pqts %4 lb.Asote. .270
2 doz. pqts %1 lb. Asri .. 70

6 Ibo. car litres carrées <1douz.

la lib. dans la caisse).....1
10 Iba. caisse en bois......1.10

25 lbs seaux en bois......1.10
100 Ibn. en barillets <baril ou plus) 1.07

Nouveaux prix du Soda Caustique de
Gilieti.

Franco dans Qué-
bec et Ontario

l'a UV"e
Seaux en bois, 25 livres .... ... 0.123À
Seaux en bols, 60 livres.. .... .. 0.13
Caisses en bois, 50 livres . .. 0.11
Canisotres 5 livres........0.153%
Canistres 10 livres.......0.18%L
Barils en fer, 100 livres.....0.11%1
Barils 4Ôo livres .... ...... 0.10%

JELLO
Fait au Canada

Caisse assortie, contenant 4 doua $4.70
Citron, caisse de 2 dos. .... ..... 2.36
Orange, caisse de 2 douz. .. .. .... 85
P'ramboise, caisse de 2 douz. 2.15
Fraises, caisse de Z douz.....2.35
Chocolat, caisse de 2 dous. ... . .85
Cerise, caisse de 2 douz......2.70
Vanille, caisse d.e 2 douz..... ..

Poids, 8 livres par caisse. Tarif de
fret, 2iême classe.

POUDRES D& CRiME A LA GLACE
JELL-O

Faites au Canada
Caisse assortie contenant 2 dous.. 2.35
Chocolat, caisse de 2 douz.....2.35
Vanille, caisse de 2 douz......2.86
Fraise, caisse de 2 douz.......2.86
Citron, caisse de 2 douz... .. 2.M5
Sans essence, caisse de 2 douz.. .. 2.85

Poids, il livres à la caisse. Tarif de
fret, 2lème classe.

IqQ.,=:ee
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Les Bons Produits
sont les seuls qui permettent aux marchands d'attirer la bonne clientèle. Ce sont les seuls qui font
les bonnes et grandes maisons de commeiee.

Vous pouvez être certains de rencontrer dans les meilleures maisons d'Epiceries les

Essences Culinaires de Jonas
parce qu'on y sait qu'il est impossible de trouver sur le marché des "Essences Culinaires" supé-
rieures à celles de la marque "Jonas". Leur grand débit fait qu'elles sont de vente plus profita-
ble que les essences de n'importe quelle autre marque. Beaucoup vendre pour multiplier les pro-
fits, telle.est la règle des commerçants avisés et elle est facile à mettre en pratique avec les "ES-
SENCES CULINAIRES DE JONAS."

Un autre produit portant la marque "Jonas", remarquable par sa pureté, sa saveur, sa for.
ce, c'est la

Moutarde Française de Jonas
Elle a les suffrages de toutes les ménagères qui ne supportent pas sur leur table le moindre

produit falsifié. C'est un produit sûr pour le marchand et ses clients.

Elle est sous verre, en différents modèles qui permettent de faire un étalage attrayant dans
le magasin et qui sont recherchés par la clientèle comme articles d'utilité dans le ménage.

La Sauce Worcestershire
"Perfection" de Jonas

est recherchée aussi par toutes les ménagères qui savent apprécier les bonnes choses et aiment à
servir des mets bien assaisonnés.

Le Vernis Militaire de Jonas
est encore un article que vous devez avoir en magasin. C'est le vernis par excellence, brillant,
adhérent, n'attaquant pas le cuir, mais, au contraire, l'entretenant en parfait état.

HENRI JONAS & CIE
MAISON FONDEE EN 1870

173 à 177 rue Saint Paul Ouest, Montréal

Vol. XXXI-No 4
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BAKERS COCOA
BAKERS CHOCOLATE

Procurent de
bons clients et

les conservent

Cesmont les produits
sur lesquels on peut
le plus compter, ven-
dus avec une garan-

R t i "e r-culle de pureté et
_ rde qualité supérieu-

re; préparés on conformité
avec les lois des produits ali.
mentaires purli; ils se vendlent
couramment et assurent un ra-
pide écouilement- deatock.

WALKER BA KER & CO.Limited
Montréul, Canada
Dorchester, Mao&.

F'ondée en 170
Lieence de la CeonUWeuln des Vi,,..

du Canada Ne. 11-400

Farines Préparées
de Brodie

Licence Ne à-Mi,

Avoines Roulées
"Perfection"
Licence No 2-M4.

te C..unee, à. Vine armae turd lu bamces d.dea.el. êEpICSERse he.e trouenteMe
*re$ig~ FmU la ?»te de tu. peddta
IIRODIE & HARVIE LimIred

'luairéal T6léph. Main 486

Volaille Vivante, Oeufs Frais
Pondus et Plusse

De.aadl wu
P. POULIN & CIE

#AacHIt suiacoua, moNTREA"I
fteele P,éesie. Ps deCemi.

Demi""e le, pris par ler.

Arthur Brodeur
DIANUFA CTURIER

D'EAUX GAZEUSES
Spécialités:

IRON M»1
rnoa Aut

casAN SDA
Uimm Sm13

04111 CREAN
CHAMPAGUE KOUA

COsE CHAMPAONE
CIDR DE pomma

EAU MINENLE
"am

5INW.&.C

TELPHONI35 rue Frontenac, LSLEa

TENEZ-EN-STOCK
LES SAUCISSES

ETQUETEES L

C. & L. Enr.

Les mneilleures sur le
marche et les plus
appréciées.

Fr&Aikfurt, Saucisse aux Fèves et
Ilurc. Saucisse au Rlz et Porc. Sau-
cisse au Sauge. .9ataiison de Boula-
gne et à l'Ai et Jambon pressé.

TOUJOURS LES MEILLEURES

Vendez-les et ayez de. clientes atis.
faits

COTE & LAPOINTE Enr.
M87 rue Adam, MAISONNEUVE

MONTREAL
T61. Lasalle 92.

*'~'~ i
I i

0501<

M
b

upu.',.-
Im.vi~auI- -

Mathîeu
CASSE LA TOUX

C,.. j1.oeo-Emng M M10aL
CIL J. L MATHEU, Prop, o SEBOKP..

SFabricant aussi les po.à.. Ne,.Iâ. de MAau. le meileur b
Vemède contre les ma«a de lthe, la Névr&Wge et les Rhumes Fiévreux.

CHURCH & DWIGHT

Cow Brand Daking &ada.

I H S ment.
Empaqueté com-

me aluit:
CaiSe. de 9

A paquets de l
cente .. 3.45

Caisse de 60 paquets de i livre..8.,.

- - 30 - de 1 livre.
-1 N aa milanwAa 4 h- - Xg&

KLIM
Petites boites, 48 d'U de livre, la

caisse.......... ... 85
Boites de famille. 24 d'l livre, la

caisse.............8.40
Bottes d'Hôtel,- 6 de 10 livres, la

calue.......... . .18.76

BALAIS DE PARKER BROOM CO.
Spécial, 21 livres ............ ... 8.26
Rideau, 22 à 28 livres .. ....... 9.00
No. 3, 24 à 26 livresa.. .... ..... 10.00
Electrie, 24 à 26 livres .... ..... 10.50
Carpet, 27 livres.........11.25
Somme. 21 livres........10.50
Daisy, 25 livres....... .. 13.00
Parker, 27 livres.........16.00
Lady Grey, 29 à 30 livres .... ... 16.00
Heavy Warehouse, 30 livres ... 11.25
Plain Warehouse, 80 livres . .10.76
Prix nets, fret payé par lots deiiÎ

douzaines et plus.

PRODUITS B. T. BABBITT8

Nous cotons:
Poudre de savon 1778. caisme di

100 paquets........ ... 0

Kn

Nettoyeur Eabbitt,' caise» de 50
paquets............8.10

Nettoyeur Dabbitt (Kosher). cais-
se de 50 paquets.--...........8.10

LIeMave-Pur-Babbitt-oaaae do.-4- -
douïaïnea......... .. 96
Port payé pour envois de ô caisse ou

plus, ne dépassant pas un freot de 25
vents les 100 livre..

Le amcband -détaillant devrait couà-
iu lier fréquemment les adresties d«s
homme@ d'affatire. u.t , rofeosicoela
qui mettent leur science et leurs ta-
lents à sa disposition et y faire appel
dès que sa situation edavient dl'flciie
Un bon conseil est nouv*eut d'une gran-
de utilité dans le commerce

TARIFS DE LOCATION SERVICE Dg NUIT AUSSI
DES CAMIONS- MOTOR CARTAGE
AUTOMOBILES <CAMIONNAGE PAR AUTO)

64d 'heure
& i:,» 1 uo Uptown 2M0

'WC1 l jurnée@a semaine 403 rue Bleiiry, MONTREAL

SIROP
!DL GOUDRON ET'

IDHUILE ME FOIE DE MORUE OFE
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ACTES ENREGISTRES AU BU-
REAU D'ENREGISTRE-

MENT D'ARTHA-
BA8KA

Du 13 au 18 janvier 1919
\'ente Joseph Tourlgny à Rosaire

Côté, 577 et 578. Warwick, $10,500. $4,-
000 acompte.

Transport-Rosaire Côté à Joseph
Tourlgny sur Alexandre Lalbonté, il,
000.

Jugement - Joseph Lacoiirsière vs
Alfred Dussault, partie 247. Arthabas-
kaville, 89, 28.

Vente-Honoré Bexthiaunie à Fi-an-
(;(ois Berthlaume, 50, Sainte-Hélène,

20,payées.
Transport-Oscar Carignan à Mlle

NelIy Jacques, sur Télesphore Roux, $1,-
000.

Titre--Shérif D. A. à Mlle Leodivine
Tardif ,partle 464, Sainte-Victoire, $75.0,
payées.

Testament - Barthélêmi Payeur à
Abdon et Alma Payeur, partie 454, Ste-
Victoire.

Obligation - Etienne Beaulleu à Gré-
goire Béliveau, % ouest 275 et 276a.
Buistrode, $500.

Vente--J. Alfred Savoie à J. Alcide
Savoie, 22, Se rang et autres, Bland-
tord (sa part mnd.) $86.000, payées.

Vente-Alcide Papin à B. Feeney, 25a,
6e rang et autres, Stanfold et Buistro-
de, $2,000, payées.

Cesslon-Elzéar Lachance à Mme
Marie Lýachance, 20, Princeville.

Vente--Mme Marie Lachance à Nar-
cisse Hémond, 20, PrInceville, $360.00,
$200 acompte.

Testament-Mme Adéle Normand à
J. Emile Baillargeon, partie 2, Prince-

vill. ut 1pIrtieý 10-1, 9e rang, Stanfold.
(>l'bligat loti- 1 )iat Ilrov-eiiuher à Jo-

slh Itêisciair. 16i i;î*îî rang. simpsoii.

Transport. en &;ar.-Eugxîe Fournier
à .Joseph Gagné, sur Adélard Fournier,
$2.000.

Obllgation--Jean Cloutier à Mme Ro-
sina Wiôaixiger, Se t autires, 1.9e rang.
slmîison, $2.100.

RAPPORT DE LA SEMAINE FINIS-
SANT LE il JANVIER 1919.

Comnté d'Arthabanka

AC~TIONS EN COUR1 SUI1'EltlEtRE

Chiarles Saint-Jean vs Le Clubt de Vie-
toriniville, 11,000.00.

COUR DE CIRCIT

L(tan Gélînas vs Albert Vincent, de
Saînte-Séraphine, 135.39.

J. I'. Walsh et ai vs Narcisse Beau-
lieu, de Saint-Rosaire, $8.80.

J. F. Walsh et al vs Henry P'oirier, de
Saint-Rosaire, $42.70.

JUGEMENT COUR SUPIRIEURE

Lai Fonderie de Victoriaville vs Enoch
Martin. de Saint-Rémi de Tingwick.
autrefois et maintenant de East An-
gue. Jugement contre Martin pour
$340.14.

JUGEMENT COUR DE CIRCUIT..
La Fonderie de Vîctoriaville vs Willle

Boisvert d'Arthabaska, jugement
contre défendeur pour $53.93.

VENTES PAR HUISSIER

NOT>A.- Dans la liste cl-dessous.
les nioms qîui viennent en premier lieu
.sont ceux des demandeurs, les suivants
cux des défendeurs; le jour, l'heure et
le lieu de la vente sont mentionnés en-
suite et le nom de l'huissier arrive en
dernier lieu.
Miontreal Lîglit, Ilcat and Power Co..

.I. Il. Laurencelle, 28 janvier, 10 a.rn.,
i164A Salnte-Margerite, I)esroches.

Montreal Llght, Ileat and Power Co.,
G. M, Moquln, 25 janvier, 10 a.m., 90,
4e avenue, Racine.

TYpograpnh frères, J. R. liamel, 27 jan-
vier, 10 a.m., 280 Chaznborl, Bros-
sard.

Camille B3ernier-, Jo8. Gounet, 27 Jan-
viler, 1 p.m.. 1673 Chateaubriand,
Brosmard.

13tudôlfl LIé, Mme J. Sainte-Màrle, 27
janvier, 10 a.m., 635 Notre-Dame O.,

Bîrossard.

.1. H. V'alln, 1' rcs. Vananse, 27 janvier,
10 a. m., 429 Avenue Mont-Royal,
Brossard.

S. Davis & Sons, Ltd., M. Adeison, 27
janvier, 10 arn., 38 Guilbeauit, Ma-
son.

F. & B. Shoe, Ltd., J. J. Lanole, 23 Jan-
vier, 1 p.m., 4001 Notre-Dame Est,
Bouchard.
A.Drouln & Co., Jos. Corbeli, 23 jan-
vIer, 1 p.m., 858a Droiet, Bouchard.

Il. H. Gareau, Art. Davis, 28 janvier,
Il &.m., 291, 6le avenue, Rosemont,
Bouchard.

A. Drouin & Co., M. Gaumont, 27 Jan-
vier, 11 a.m., 283, Se avenue, Viau-
ville, Bouchard.

CLARK' S
vous offre M. l'Epicier, le meilleur assortiment de

Mets Préparés
que vous pouvez vendre toute l'année

Soupes (14 variétés)
Galantines
Viandes en pots
Bifsteck aux oignons
Ragoût à la mode irlan-

daise

Boeuf salé
Rosbif
Langue de boeuf
Saucisse Cambridge
Pat tes de cochon désos-
. sées

---- S--paghetti--à-la-Sauce-aux-Tomates-tau Eromage,-etc.,-etc.-

Fèêves au Lard de Clark
sans Sauce, Chili ou à la Sauce aux Tomates

W. CLARK LIMITED, MONTREAL
LICENCE No 14-216 DE LA COMMISSION DES VIVRES DU CANADA

L J
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La Peinture est comme un Sourire, elle ne s'efface pas

QUELQUES
NOUVELLES

Vous savez sans doute que la GUERRE
est finie, mais vous IGNOREZ peut-être
que l'assortiment de peintures et vernis
O.P.W. n'a pas son égal. Vous AIMERIEZ
à SAVOIR, probablement, que nous distri-
buons pour 1919 ce que l'on peut consi-
dérer comme la perle des calendriers et
que vous pouvez en obtenir gratuitement
sur demande.

Rappelez-vous que vous ne prendrez
qu'une minute de votre temps pour vous
METTRE AU COURANT de l'excellence
de notre peinture.

PROFITEZ
DE L'OCCASION

PRESENTE

Veuillez en prendre
note en demandant des
calendriers, veuillez
nous dire si vous les
voulez en Français ou
en Anglais car n ou s
avons les deux.

OTTAWA PAINT WORKS LIMITED
TA A

Vol. XXXII-No 4
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F e r r o n116666 6 i, 0 & 9 00900000 ** "e44 .444 64Ô 44..*44 4446*64 5 * "FerrnneiePlomberie, Peinture, Vitre
MARCHE DE MONTREAL

LES LESANGLAISES EN
BAISSE

Les clefs anglaises (wrenches),
miodèle St illsori de W & B sont cC)-

?~sà présent par quart à 50 pouîr
100 (le la liste au lieu de 45 et 5
pour 100 comme précédemment.

NOUTVEAUJX PRIX DES TUY-
AUX

lies prix suivants -pour tuyaux
sont annoncés et sont légèrement
au-dessous~ de ceux précédents:
Standard, les 100 pieds, % et 3/8
pouce, noir, $4.68; galvanisé, $6.-
81; et pour les autres grandeurs
les prix sont comme suit avec le
prix des noirs d'abord et des gal-
v-anisés ensuite: 1/2 pouce, $6.21,
$7.78; 3/4 pouce, $7.82, $9.95; ï
pouce, $11.56, $14.71; 11/4 pouce,
$15.64, $19.90; 1Y2z pouce, $18.70,
$23.76; 2 pouces, $25.16, $32.01;
2½/ pouces, $40.37, $51.19 ;3 pou-
ces, $52.79, $66.94; 3y2 pouces,
$67.16, $84.18; 4 pouces, $79.57,
$99.74.

HUILE DE LIN
Nous cotons:
1 à 4 barils.....1.52
5 à 9 barils.....1.51
10 à 25 barils....1.50
Bouillie, Gall Imp.
1 à-4 barils . ... 1. 41/2z
5 à 9 barils ...... 1.53Y2
10 à 25 barils ... 1.521/2

à 1.62
à 1.62
à 1.62

à 1:60
à 1.65
à 1.65

TEREBENTHINE

Gall. Imp.
1 à 4 barils....$1,05 $1.13
Petits lots......1.17 1.24

(barils en plus).

BLANC IDE PLOMB A L'IIUILE

Les cotat ions sont pour le blanc
de plomb pur- par cinq t onnes, les
100O livres, $17.00 par une tonne,
les 100 livres, $1 7.50; par plus lic'
t Ot's quanutités, leN 100U livres, $17.-
8 5.

MASTIC

Standard

o.

Les 100 livres
En vrac, en barils. 5.00 5.25 5.60
En vrac, 1/2 barils. 5.15 5.40 5.75
En vrac, 100 livres 5.85 6.10 6.45
En vrac ' 25 livres 6.10 6.35 6.70
En vrac, 12V2 liv. 6.35 6.60 6.95
Boîtes 3 et 5 liv... 8.10 8.35 8.70
Boîtes 1 et 3 liv.. . 8.60 8.85 9.20
Caisses de 100 liv.. 7.15 7.40 7.75

Mastic à l'huile de lin pur, $2.00
les 100 livres en sus des prix ci-
hauts.

Mastic pour vitriers, $1.60 les
100 livres en sus des prix ci-hauts.
Conditions: 2%7 à 15 jours ou 60
jours nets.

PEINTURES ET VITRES

Alabastine.
Couleurs et blanc-en paquets 2V,

livres, $8.90 leu 100 livres. en paquets
de 5 livres, 88.40 les 100 livres, t.o.b.
Montréal.

Liquide-bronme
Liquide-bronze No. 1. -. .. $1.60 $2.00
Huile de banane, &al...3.60 $7.00

t.o.b. Montréal.
Bleu

La livre ... 0.18 0.14
Brosses

Acme 16 livres, chaque... .. $2.25
Acme 20 livres, chaque... .. 2.76

Acrne 25 livres, chaque......8.25

Couleurs (-èchs) la livre
Terre d'ombre brute, No. 1. tonne-

ilets dje '00 livres ...... ..... 0.01
1rei re <'ombntre pure. tonnelets de

100 livres .. ......... ...... 0.16
Terre d'Ombre brlée No. 1, to..ne-

1,1 r is(I 100 livres .... ......... 0.07
Terre dl ombnre pure, tonnelets de

100 liyirt'........... ... 0.1
Terre (le Sienne brute No. 1, ton-
neletm de 100 livreti.... ....... 0.07

T'erre de Sienne pure, tonnelets de
100 livres............0.16

Terre de Sienne brùlée. No. 1, 100
livres..............0.07

Terre de Sienne brùlée, pure, 100
livres .. .. .. ............. 0.16

Vert lmp . tonnelets de 100 llvr'd .t> t.
Vert Chrome, pur. .. .. .. .. ... 0.1
Chrome jaune.. .......... 0.17 0.31
Vert Brunswick, 100 livres ....... 0.12
Rouge Indien, Kegs 100 livres . . . .0.16
Rouge Indien. No. 1, l<egs 101 liv ... 0.06
Rouge Vénitien. brillant supérieur .0.e4
Rouge Vénitien No. 1.......0.02%,
Noir fin. pur sec......... .1Z
Ochre d'Or, 100 livre%.......006w.
Ochre blanche, 100 livres.......004
Ochrf blanche. barils.........0.03
Oi'.rr !atr.p, barils ....... 03 0.05
Ochre !raiçals, barils.........0.06
Ochraesap.n, 100 liv"ts . Ol0 0.08
Oxyde r,.ue canatdien, rbld. .0.02 0.0!14
Rouge Super Mtagnotic . . .0.0214 0.02%
Vermillon..............0.40
Vermillon anglais.........2.6U

f.o.b. Montréal, Toronto.
COULEURS A L'HUILE, PURE

boites d'une livre
Rouge Vénitien..........
Rouge Indien.............0.36
Jaune chrome, pur.........0.51
Ochre d'or, pur. ....... 0.30 0.32
Ochre de sapin françaI8, pur.0.25 0.28
Verts, purs ... .. ........ 0.28 0.35
Terres de Sienne.........0.32
Terres d'Ombre.........0.82
Bleu Ultra-marin.........0.62
Bletu de Prusse..........1.60
Bleu de Chine .1.60)
Noir fin.............0.30

Noir ivoire........ ... 31S
Noir de peintre d'enseigne pur. ...0.40
Noir de marine. 6 livres . ... ..... 0.20

F.o.b. Montréal, Toronto.
Emails (blancs) Gallon

Duralite........... ... 8.60
Albagloss.......... .. 3.60

Feutre et Panier
N~'IMPORTE QUELLE QUANTITE

Toitures Goudronné«s (Roofing> Pritem à poser. 2
.t S. papiers de Construction, Feutre à Double>1r

et & Tapisser Prodluits de Goudron. Papier à 'i"-
p~isser et a imprime, Papier rlàbalUme Brun et
Manille, Toitures on Caoutchouc 'Ws.vorte e
-,caplter.

Fabricants du Feutre Goudronné
.'BLACK DIAMOND"

ALEX. McARTHUR & CO.. Liniited
Dereau et Zutrepots: 82 Rue McGMI, MONTRIAL

ILnutaet6.i de Fere voeut Titures: Rauës Moreau
et Fethe, Montrd, koufln à papier. JoUlet-

AL fLU~iI

Fer-Blanc Terne
Tôle Canada

Prompts Envois du Stock
ou d'Importation

A. C. Leslie & Co., Limited
MONTREAL

- 1 i plu ri III
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C. Il. Be-zef
et B. a

Vert de Paris la livre
I cîvî 1- ,-lon 600 lav 0-604k 061

l.a iIilIA-s. 50 et 100 liv. (, 61%' 0.62
-1 -i u,îdat. vres. O ... 062%' 0.63

il 1 livrse. cals-
lltI 0 arV............0.641:ï 0.66

I îi pauets d*4% livre, cals-
s4e 100 livres.. .. . ... .. 0.66' 04O67

Ii boîtes en fer-blanc 1
livre, caisse 100 livres . .0.46%' 0.67
l e-rineii. 1 muls niet ou 1 Pour 100 à

Iý' Joisi,

Vître Simple Double
é)alis- il. ais-

i.1slîO .Iii seur seul
.. î, ii. ..b $16.89 4ý-,
.4..........17.60 24.86

3.! I4........18.35 26140
41 à 60.........23.50 30.00
LA à 60.........24.60 30.80
61 à 70..........6.50 33.70
71 à 80.........29.70 35.40
81 à 85.............46.45

86 à 90.............48.86
91 à 94.............49.80
95 à 100..............8.66
101 à 106............65.36

Escompte à la caisse, 20 pour cent.
AMoaUi la 4 il,* pour cent,

Comptant. 2 pour cent.
Ko.h. Montréal, Toronto, London.

liamiltgpn.
Glaces

Glaces jusq3u'à 1 pied .
Glaces de 1 à 2 pieds
Glaces de 2 à 3 piedd
Glaces de 3 & 4 pieds
Ulaceks de 4 à 6 pieds
Glaces de 6 à 7 pieds
Glaces de 7 à 10 pieds

Chaque
.0.80
.0.80
.0.96

.1.70

Glaces de 10 à 12 pieds.......1.75
Glaces de 12 à 16 pieds.......1.36
rC1ace,, de 15 à 25 pieds........1.95

t.ia sir 25 à bu pieds.......

.. ! ii uU -k 7, ieds ....... 30

Glaces de 100 à t2 pieds.....
Olame de 120 à140 pieds.......
Glaces de 10& à 110 ue i, rgce.r kc,,"-

tenant pas plus de 100 piedsi cha-
liuo . .. ..... ............ 3 Ou

Ui-aces de ili 1 120 de large. lie con-
t enant pal pluit de i OU pîieds cha-
qIl; . ... . ..... . .. 340

tus, du lI à Ii d e large. contef-
i.idi idI, le 'Ju 1,1v is. laîe .14

(,I.'LIî. (le 111 'IL 121) de li.iigt. Conrte.
, plus d,05e 100 pludio chaque. 3.76

I >v pli't ai, '-inmerc(' 25 pour 100
ia risinauti en ville, 33 1-3 pour 100

Cloue de vitriers.
ltecoiivcrtm zl..c. SI 56-Si 62 Ita douze

Paquets de 6 livres brut.
neinture.. Préparces
l p .,ar gaîllon. base d'l ranîstre d'l

gallon.
I :Illiîa lit. M la nche ... .. 4 20
léphant, couleur,....... ... 80

il-H AnKlaise. blanche .. ......... 4.30
lt-lt Aiigir.liqe. couleurs.......4.06
B-l, à plancher..........8.40
B11I. plancaer-vestibulo.......4.06
Minerve. blanche..........4.16
Miunerve. couleurs..........3.90
Crown Diamnond. blanche......4.06
Crown Dlamond, couleurs... ... 0
Crown Dlamond. à plancher ... 1.0
B-li. Fresconette. b.anche.....3.85
B-H. Fresconette. couleurs.. .. "
Moore. couleurs, blanches .. ..... 3.75
Moore, couleurs, nuances .. ....... 65
More, peinture égyptienne, toutes

couleurs......... ... 00

More, peintur, de plancher ....... 3.00
Moore, Sa.ni-flat..........3.00
Moore, Mooraniel........6b
Jamlcst..zzu & Cr>wis Anchor .. b
C.111C. pure, blanche .. ......... 4.30
C.P'C. pure. couleurs.. ......... 4.06
(j P. %Vnmarque Caijaidai. blanche . .4.06
i.> %V. mnarue Canadit. couleurs . ..3.76

P .marque Canada. à plan-
cher............. .bo.6

0.' . mur, blanche.... .. 3
0.11.W. à mur, couleurs .. .... .. 3.26

Ramisay pure, blanche.....4.16
IRamnîey, pu-., couleurs.....38
MartIn-Senour, 100% blanche ... 4.30
Martin-Senour 100% couleurs ... 4.06

* .rtn - eîurlorch paint . .. 4.05
Martin-Senour. Newtone, blanche ... .36
M artinu-Seuour. peinture à plancher.3.60

.. a ru-t iSenour. Neutone. blanche.3.86
Sherwln -Williams. «lanche . .. 4.30
Sherwln-Wllliams, couleurs......4.05
Sherwln-Williams., à plancher .30
Flat Tine, blanche.......35

Fiat Tone, coureurs........3.25
Lowe Brou.. H. S. ' 1knche .. 4.30
Lowe Bros., H. S. couleurs .. .4.06

Lowe Bros.. Hard drying floor .. 3.60
Mellotonte, blanche . ..... ...... 8.60

M\e'.Iotone, couleurs........3 35
Sanltone, blanche ....... ... 86
Mapie Les., blanche.......4.80
Mapie Les.!, couleurs........4.05
Maple Les.f. à plancher.... .. 3.0
Pearcy, prépusr4es bLi.nches .. 3.16
Pearcy, préparée«, couleurs......60

Fr.o.b. Montréal, Toronto.
Peinture "Green Tree", couleur or-

dtns.ire.......... ... 30
Blanche.............56
Vermillon............87

Shelmo
Blanc pur. gaîl......-.5.9
Orange pur, gal..........4.50

* 4 Un Placement très
Prn.îisB.suuaRémunérateur

I Les -bourrures Ventiplex constituent un
cimentplacement très rémunérateur. L'argent dé-

boursé pour l'achat de ces bourrures hy-
[A fisietgiéniques et s'ajustant parfaitement est
uhai bientôt remboursé plusieurs fois par le

travail supplémentaire que feront vos che-
Elnsf lu um ti vaux, e olir munis des

dliminuent l'effort du tirage et protègent le cou de vos chevaux contre les blessures, les ampoules
et l'irritation de la peau. Les bourrures Ventiplex tiennent vos chevaux en condition et leur per-
mettent (le faire une bonne journée de travail.
lies botîrrures Ventiplex sont en vente chez tous les selliers et les quincailliers en gros.

FABRIQUEES PAR

The Burlington Windsor Blauket Company, Limited
Toronto, Canada
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VITRE
C'est le temps de vous assortir de

VITRES POUR CHASSIS
Nous pouvons répondre à vos besoins directement de nos entrepôts-
succursales et vous faire de prompts envois..
Nous avons en stock et manufacturons: Vitres, Vitres Biseautées,
Miroirs, Vitrines, Verre ouvragé, enchâssé dans du plomb, armé et
prismatique.
Catalogue et listes de prix envoyés gratuitement sur demande.

&crivez, Téléphonez ou Télégraphiez ce. dont vous avez besoin.

MAN UFAC TU RINGHOBBS COMPANY, LIMITED
Montréal Toronto London Winnipeg

Il 2~ ~J LES INSECTICIDES \~kI

M rovç
SHERWIN-WILLIAMS

protégeront les récoltes de vos clients
etý augmenteront vos venteset vos profits

La rareté de la matière première affecte grandement la fabrication des Insecticides - l 'un des ar-
ticles les plus nécessaires à vos clients et au pays. Ne différez pas plus longtemps, donnez votre
commande immédiatement pour les insecticides suivants:

Vertde Paris-pur de-Be-r-ger- Ecrivez pour avoir notre calendrier a&nsi que

Arsenate de plomb S-W, en -poudre tous les renseignements que vous% pour.

Arsnate de plomb S-W, en pâte ries déuirer.

Tuber-Tonlc S-W, (pour arroser les patates)
Calpoiso (Arsenate de chaux) S-W THE SIIERWIN- WILLIAMS CO).

of Canada, Limitu
Sulfre e cauxS-W enpoure AINT- VARNI&H &. COLON MAIKNsSulfure~ ~~ deN chu SW o our OIL CRUSHI RS I

Insecto S-W (une combinaison d'rént de N4NMKL TMONT O. WIN NI porc.*N LONO. oéo.

plomb et de mélange Bordeaux) CALGARY7~~. .Nno', A LIrAL* Id$*N.Nb

Vol. XX Il-No 4
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RENSEIGNEMENTS DU DISTRICT DES TROIS RIVIERES
BUREAU D'ENREGISTREMENT

CITE ET D)ISTRtICT DES TitOl-
Ri V IERES

Semaine du 14 au 21 janvier

V'ente- Raphaei Ilourassa à Sévère
La~my.

v'ente- Cooke. Lajole et ai à Alphon-
se l"rénette.

Quittance-Técaphore I)ugré à Ed-
die Martin.

Garantie Hy>pothécaire - Aiphonse
l)esjardinf; à Il. C. Neault,

Quittance.--l'erceipteur du Revenu à
S uccession Joséphine Beliemare.

Quittance i'ercepteur du Revenu à
Succession Raph. Demainiers.

Quittance- Percepteur du Ht-'enu à
Succession Ephrem Lacerte.

''ente--Hect<'r Sauvageau à Joseph
Sau vazeau.

Obligation - Gédéon Melançon à
Edouardina Gélinas.

Olligati<n-Omner Levasseur à eou.
Ievasseur.

Quitance-L. J. Dostaler à Pl. J. Bou-
dreault.

Quittance-Dames Lamy & Hlarte à
Benjamin I'uthlcr.

Quitance-Adélard Giguère à Rémi
Hérard.

V'ente-%Vellie Dupont à Achille Po-
thier.

Quittance-Veuve Henri Deslaurlers
à Donat P'arent.

Vente-Albert Blouin et al à Paul
V irch aux.

Vente-C. F. X. Gélinas à Joseph
Fortier.

Vente-Veuve Pierre Desaulaiers &
Edmond Carle.

qtilttance-"Thomas Bournival à Phi-
lippe Ricard.

obligation-Raoul Francoeur à Mme
Veuve Edouard Ferron.

Quittance-Percepteur du Revenu A
Succension David McNicoli.

Transport-J. 0. LAlcrmiêre à Abra-
hami Noei.

Vente -Louis Gatithier à Elzéar Va-
c1a n.

Quitance-Louis (lauthier à Eîzéar
Va ch .Il

Quittance-Joseph Richard A Moise

Jaiin na.
Quittance--Emile Francoeur à Raoul

F"rancoeur.
Vente-Joseph Hélie A Veuve J. B.

Frérhet te.
Obligation-Dame '. C. Ricard A

Succession A. P. Cressmé.
Quittance-Denis Gélinas A Alfred

Gélinas.
Vente-Albert i3iouin A Camille Bou-

rassa.
Vente A réméré-Jos. Bégin fils à J.

N. Bourassa.
Quittance-J. N. Bourasga à Jos. Bé-

gin fils.
Oligaton-Joseph L(ssard A Frs.

GéIlinas.
Vente-Cooke, Lajoie et aI A Ger-

main et frère.'
Qiittance-Frs. Gélinas A Joseph Les-.

gard.
Vente-Veuve Cléophas Martel A Dé-

siré Marchand.

'ente--Veuve Plierre Bergeron A A-
galbit l'aillé.

N'ente--Agapit P'aillé A Désiré Mar-
chand.

Obligation-Dame P'aul I umoulin A
J. A. Bessette et tax.

Transport-Veuve Emile Dufresne à
.1. A. Bessette et ux.

Vente--Edouard de Charette A Arcé-
ne Bournival et ai.

Quittance -A dêlard I.ambe-rt A Jean
Gélinas.

Quittance -Georges Vézina. A Jean-
Gélinas.

Quittance -The Sh. W. & 1'. Co. A
Léon Bruneau.

Vente--The Lanctot Realty Co. à J 0 -
seph Poiré.

Quittance--Percepteur du Revenu à
Successilon Olivine Moisan.

Vente-Hercule Benoît A Joseph Bi-
lodeau.

Quittance-Corinne BIais A Hercule
Benoît.

Quittance-Cie d'lmp. & l'Immeubles
A J. A. Pelletier.

Quittancr--R. S. Cooke A J. A. Pel-
tier.

Obligation-J. A. Peltier A Emnery
Ma§sicotte.

Obligation-Louis Badeaux A Révé-
rend La. Denoncourt.

Obligation-Dame Louis Badeaux A
Ls. Denoncourt.

Privilège-usèbe Girard vs. Man. de
Seaux et Boîtes, Trois-Rivières.

(A suivre page 46)

M. Le Détaillant!
Voici quelque chose que vous
pouvez AVOIR et VENDRE!

THE "KETCHmA-mKICK"
arrête la manivelle de démarrage quand le moteur a un retour

Chaque fois que vous faites partir un moteur
Ford au moYen de la manivelle de démarrage,
vous courez le risque de vous faire casser le ..

bras,. ce qui vous occasionnera une perte de
temps et un compte élevé de médecin. Le
"'Ketch -a-Kick". le petit apparel Illustré Ici,

SUPPRIME TOUT DANGER
D'ACCIDENT OU DE BLESSURE

Le "Ketch-a-Kick" se fixe à la barre avant,
tel qu'indiqué par la vignette de droite. Il ne .l 10.

gène aucunement le démarrage, vu qu'il est
1. abaissé quand la manivelle passe dessus. Aussi-

tôt que la manivelle a passé, le crochet du :
,4 Ketch-a-Kiek" revient en position prêt à ar-

rêter la manivelle au cas où le moteur aurait .

unretour (back fire).

Se Détail1e 'a Seulement $2.00
Ecrivez-noua aujourd'hui pour avoir nos prix.

TIRSTLER & COOTE, 53 rue St-François-Xavier, MONTREAL, Qué.
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Tenez-vous cette

HYDROLAVEUSE SUR BANCHYDROELECTRIQUE

NvOICI une ligne de vente excellente pour
votre commerce de haute classe - une

laveuse et tordeuse combinées. La "Hydro"
Maxwell est ma-

-noeuvrée par un
moteur de huit che-
vaux-vapeur qui

toutecommutation
Sordinaire. La tor-

deuse peut se dé-rlacer comme on
- e désire. Toujours

sous un parfait con-
trôle. Peut être mise
en marche par mo-
teur à gazoline, si

- n le veut. Lave les
*tissus les plus délit-

cats sans aucun
danger pour eux.

ECT<oez pour avoir un catalogue illus tré.

MAX WELLS LIMI1ED
ST. MARY'S *(On tario.) (Cî

LES OUTILS DE BUCHERON
DE PINK

IUE Les outils Etalons dans toutes les provinces
du Dominion, en Nouvelle-Zélande, Atustra-
lie, etc.
Nous manufacturons toutes sortes d 'outils
de bûcheron-Légers et de Bonne Durée.

TEL EPH. LONGUE DISTANCE No 87

S Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendus dans tout le Dominion par tous les
Marchands-de-ferronnerie-en gros-et en-dé-

The

ý0THOS. PINK Co,Limited
P-NManufacturies d'OUTilS de BUCHERON

PEMBROOKE(NTR) CANADA
y

FABRIQUES AU

Lorsqu'une ligne de P'apiers A Tapisser satisfait à toute
demande du public depuis plus de soixante ans et sup-

porte l'épreuve de tous les marcheés vous pouvez étre
sûr qu e lgn a un vériable mérite.

I)vrrirfý lt Igii. i t I'r ie ton If w i l y a la
réputation. liti rp tin il y it li volonté de

Papiers a Tapisser
STAUiNTON S

un poti. ir IiientI ncess9ant e~ 1(.- vntes ptarmi
les Marchlands C'anadiens de lPaltier à Tapisser.

Une lignu' complète de narhnien v 18 pouces et 21
pouces, de prix variés.

Le P lapiers -tout rogn'és" Sta totton <înurgnent du temps

et dlu travil et en gagent les gen.s A retapisser leurs mai-

sons.

STAUNTONS LIMITED
Manufacturier@ de Papiers à Tapisser

TORONTO. CANADA

Sale de vnte à Montréal: Chambre 310 Btisse Mappn,
à Webb, 10 rue Victoria.

(ONTARIO)



L E PRIXN ('OVR.NT, vend (r&41 'i24 jid er

BUREAU D'ENREGISTREMENT DES
TROIS- RIVIER ES

(Suite de la page 44)
Transport-Orner Le-vasseur ài (édé-

on Hébert.
Vente-Auguste Matte ài J. H. (l-

iardetz.
V'ente-.Iomep)h Langlois ài Alfred Vi-

houx.
N'ente-Arthur Biais ài Thomas Biais.
OblIgation-J. D. Dugal et J. A. Du-

treigne ài Emma Hourque.
obligation-Alfred Sauvageau ài Jo-

4eph Richard.
Quittance--Honorine Béliveau ài Ovi-

a Bournival.
Qujittance--OnéBime Emile Dupont ài

Gleorges Dufresne.
Quittance-Le Cie des Terrains Sha-

winigang Falls ài Joseph Léonard.
Quittance-Cécile Turcotte ài Tho-

mas Beilemnar.
Obligation-Benjamin Pothier ài El-

zéar Paquet.
Obligation-J. R. Duval ài Keating &

McRiae.
Obligation-Donat Devault ài Majori-

glue 1'. Lamy.
Quittance--Xavier Labonne ài Donat

1)eveault.

CITE ET DISTRICT DES TROIS-
RIVIERES

Semaine du 14 au 21 janvier

.JUGEMENTS - COUR SUPERIEURE,

Canadian Cereal and Flour Mille Co..
Ltd. vs t. Marchand, $984.10.

Joseph Narcisse Godin vs J. Ménard
Perron, $168.14.

.Napoléon E. odin va The Canadiayà
P'acifie Raiiway C'o., jugement décla-
rant litige réglé hors de Cour.

.Joseph Narcisse.* Godin vs Hlerman
Vrainé, 3265.87.

Armstrong Whitworth of Canada Li-
mited vs Three Rivera Industriel Co..
Ltd., $876.71.

Aiphuis Armstrong va Three River.
Industrial Co.. Ltd., $2,204.18.

P'aul Doucet va Williamr Catto. $2.100.
.Josaphat St-Cyr vs Rtoméo Bellemare.

$500.00.

(COUR D ECIRCUIT

Arthur ('arbonneau vs Télesphore dit
Jo.s. Bouchard fils, 38.19.

McI(déric Spénard vs Ernest Pérusse.
$11.81.

La Cie J. iB. Rtolland et Fils vs J. B.
White, 369.84.

F'rédéric Wray vs Jos. A. Gagnon, 876.-

LES COURS CIVILS AUX TROIS-
R IV1ER ES

(De notre correspondant)
Les Trois-Rivières, 20.

Au cours de l'année 1918, la Cour Su-
liérieure du district Judiciaire des Trois-
Rivières a émis 708 brefs. par l'entre-
mise des membres. suivants du bar-
reau:
Duplessis et Langlois........132
Lajole et Lajole .. ....... .. .. ... 8
A. E. Paquette...........69
Tessier & Cie......... 62
G1. H. Robichon............66
Bureau et Bigué..........5
Desilets et Cie...........49
Charles Bourgeois . . .45

1919 Vol. XXXII-No 4

Fortunat Lord...........4i
Martel. Martel et Oulmet .. ....... 28
i. L. Durand............4
Kdgar Bournival.........19
Art. Lefebvre..........17
Martel et Martel..........12
N. D)ucharme.............5
Eug. (iiguére.............5

708

CHANGEMENTS COMMERCIAUX

ISiSOLUTIONS-

M.Wittal", M. Wlttal, Il. M. Caiser-
man, filé le .8 décembre 1918.

N oUV ELLES FIRMES-

l>annunzio & Montebello, contracteurs
Alphons<e Dannizj»&. séparé de biens
(le Vincent Montebello, depuis le 23
décembre 1918.

Allard & Pinard, épiciers, 838 Duluth
Est, Henri Âllard, en communauté
(le biens de Hermina Gagnon, John-
ny Pinard, séparé de biens de Emma
Gagnon, depuis le 24 décembre 1118.

Campbell Electric Corporation, of Ca-
nada, Montréal, Ernest Wood Tra-
vers, John Hook Mille, depuis le 19
décembre 1918.

Buckland & Wilson, bouchera -& Ver-
dun, Frank Wilson, Edward Buck-
land, tous deux de Verdun, en comn-
munauté de biens, depuis le 16 dé-
cembre 1918.

Demers *et Prevost, contracteurs dle-
triciens, Romoé Demers. en commu-
nauté de biens de Juliette Perrier,
Armnand C. Prévost( célibataire, de-
puis le 18 novembre 1918.

I I j

Mettez-les en Pleine Lumière
Rien de ce qui est bon ne craint la lumière et il
n'y a rien que de bon dans lei

Fixe-Outils "Agrppa" de Williams
"LES GRIFFES QUI RETIENNENT"

Bonne forme, bon matériel, bonne main d'oeuvre,
- 0e o evc.

FIXE-OUTILS POUR
TOUR RABOT CORDAGE
FOREUSE CISEAU A FROID NOUEUSE

TAILLEUSE
* Demandez le catalogue-s-nvoi gra tis

J.. H. WILLIAMS & CO.
.. 4bL forge à marteau m6canique"

122 Rue Richards, - -Brooklyn, N.Y.
Représentants Canadiens:

THE CA NADIA N FAIRBANKS MORSE CO.
Montréal et (juibec

Sasseur à Cendre Rotatif
"ECONOMY " de Reed
Les nouvelles caractéristiques dus Basseurs à Cen-
drs "Economy" de Reed les rendent difficiles à
égaler, tant au point de vue du fini de la qualité
qu'à celui de la satisfaction du client.

Le Sasseur " Economy " est fait d'acier pesant eai
ansé. Il est de la même qualité supérieurei et de

confiance qui a rendu célèbre les autres 'produits
de Reed. Manufacturé par.

Geo. W. Reed & Coi, Liniited
37 Rue Sait-Antoine, Montréal
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OMM*

Demandez La Marque
"M.R.M."y

Les Maréchaux-Ferrants et les Propriétaires de Chevaux sont tous intéressés dans la qualité de
leurs Clous de Fer à cheval - il faut qu'on puisse s'y fier.

Les Clous de Fer à Cheval
Marque "M.R.M."

répondent aux exigences des plus minutieux Maréchaux-Ferrants et Propriétaires de Chevaux
dans tout le Canada. Ils sont faits des matières premières les meilleures qu'on puisse obtenir et
ils possèdent de grandes qualités d'enfoncement et d'attache.

Vous ne pouvez prendre le risque d'of frir à ros cients des clous iifricurs-
insistez-donc pour vous procurer la Ma ryu " ..

PRIX SUR DEMANDE.

THE MONTREAL ROLLING MILLS CO.
MONTREAL P.Q.

PAIX
PROSPERITE

et PROGRES
HENRY DISSTON -& SONS, IcoroRA

SCIES KEYSTONE, OUTILS, ACIER et LIMES
PHILADELPHIE, E.U.

Usines Canadiennes: TORONTO, CANADA

Il! 'J
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Assurances et Cartes d'Affaires

Automobiles

le Transpot, la Respons-
bilit6 Pulique, la Col-

snon, les Dommage&
MatWreIs à

VIE, BRIS DE GLACES
Aocodeste, NaZadls, Vol,

Atuam
le.onbtlt4de Fuirons

et ftblîque,
Gurii de Omtte,

Ouuttoumiaad. ludares,
7146111 du Employée.

LA PREVOYANCE
189 rue &-.Jacque, Montréal

J. C. G"né
Dtrectew-Glrnnî.

Tol. Main 1026

ESINART& EVANS
kurtiers d'4lweurenee

EDBureEa uE0 TEWO
VOIF Du LA Esu-EWOD

W se ue S. Ilserement
Tàlont Main M1 MONTREAL

de
protection pour votre maison

$50 par mois
d'indemnlt6 pour vous-mêrne

NOMR NOUVELLEt

POLICE D'INDEMNITE
SPECIALE

ne laisse rien au hasard

Demand.a.-nous d«s rena.Wgnemen fa

CANADA LIFE ASSURANCE
COMPANY

Bureau principal, - TORONTO

La Compagnie d<Aeurano.

Mutuelle du Commerce
Centre l neendie

Actif............ $,151,243-57
DEPOT AU ffOU-

VERNEIET .. . .$0

-Bureau principal:-
179 rue Glreuard, S.. Hytolnth.

Bureau Pri cia
a. gi, de ilarge Dorcter ouest

o'm*ue Union. MONTRISAL
DIRECTEURS:

J.-Gardner Thompéon. Prési-
dent et directeur gérant; Le-
wis Laing, Vice-Président et
Secrétaire; Mt. Chevalier; A.-
A.-G. Dent, John £MO air
Alexandre Lacoute, Wa. Moi-
mon Maophersn, J.-C. Ilu-
mer, air Frédéro Wllllam-
T&$or, LL.. iD. Ulmpfsea,
sous-Seeét

~-. *1

GAGNON & L'HEUREUX
COMAPTABLES LICENCIES

(CHARTERRED ACCOUNTANT4)
Chambres 815, 318, $17, Edifise

Banque de Qu6bee
il Place d'Armes, MONTREAL

Téléphone Bell Main 461IL
P.-^A. CAONON, C-A.

.J.-ARTMUR L'MEURRUX,-C.A.

Main 70*

PAQUET & BONNIER
Comptables Liquidaiteurs, Audi-
teurs, Prêté dargent Collection

Cbambre 801
130 st Jacques MONTREAI.

L.-R. -mONTBRIAND
Architecte et Moeureur,

230 rue S.-André, Montréal.

Solide Progrès
Don méthodes d'a.ts.ree moder-
nose, noutenues Pal. unl record, lu-
Interrompu de traitements équi-
tables à l'égard de au déten-
tours de polices, ont acquis à la

0fn Canad" un Progrès

Les anmurances en force ont plus
que doublé dans ;ou sept derzil-
rei année et ont plus que triplé
dans les onze dernléree anées.
AuJourd'bul, elles dépassent de
loin csees de toute oompeqnie
canadienne d'asurance-vie.

WESTERN
ASSdRÂNCE CO.

Fondée en 1861
ACTIF. au-delà %le.

Bureau Prinolpels TORONTOM
(Ont.

W. B. MEIKLE
Président et gérant général
C. C. vroBT311 Beerétaire

sucoursale de MerMai,
61, MR SAINT.PIERRE
ROBT. DICKEtDIUM. gérant

AurnMot-Royal
17 rue S.-Jean, Montréal

l'hon. EL-&. RainvIlle, Président
P. J. Perrin et J. R. Macdonald.

gérant, conjoints.

JOSEPH FOR TIER
Fabricant-Papetier

Atelier de reliure reliure. typegra-
plaie, relief et gnfrage talarfeaUsa
de livres de comptabilité. rormules
de bureau.

210 OUEST RUE NOTRE.DAME
(Auch dà la rue 8 -hm). àlONTREAL

New Victoria Ho tel
H. FONTAUoe. Propriétaire

L'HOtel de omaVyers

GARAND, TEROUX & CIE
Ir Banquilers et Ceurtese

48 rue Notre-Dam. 0., MeotriaI

Mais>. fondée en IM1

AUGUSTE COUILLARD
IMPORTATAEUR Du

SpéIalté: Poêle, de toutes sorte$
Nu Ma Mrue O.Paul

-Vosm.U et Il &.-An"Si MONTRELAL*

et lat bliuier Mclient. de cette 6base-
R"-tmb touteZ opcaeau conz--m.sadu pala -ane.bmk la mer-

cbob d lacampagne 'Mut toujours
Mu aMPhu bu piU du mmcM.L

ORO. 11ONTHIER M.-IL MI"LUY
LiCencié lLCmptabeComptsbielnoerpré

GONTHIER là MIDGLEY

'Niplacos AIN 2M0- 9
adee Mlpique - "GONTIIEY'

1
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ICORPOREEI 185

LBANQUE MOLSD-ON
Incorporée par Auto dei Parlement en 155

Capital versé .... .... ... .... .... $ ,
Fonde de réserve..........4,8M

Siège Social, Montréal
A part de se 97 aucceursala.. dan les Ilrinclpaleas

fflU.s du Caniada la Blanque MoIsons a dès agosent.
et don rsprtsentants dama les principal«. parUe.
du globe, orbant ainai à uns canta toute. les fa.t
lits de traniactona dansa toute.i les eontr6et du

I EDWARD C. PRATT. gérant 9énéceL

LA BANQUE NATIONALE
Efi D11 EN 1849

Capital autorisé . ..... ieuOO
Capital versé.......... 211111M
Réseve N . .......... ilenbb

Notre servi., de billets circulaires pour voyageurs
"Travollore Choque@" à donné satisfaction à tous non
cliente; nous Invitons le public à ne prévaloir dos aven.
toges que noue offrons.

Notre bureau de Paris,
14 RUE AUBER

st très propice eux voyageurs canadiens qui visitent
l'Europe.

Noue effectuone les virement, de fonds, leu rembeur-
sesmonts, loi enansaiemnts, les crédits commerciaux en
E[uroe, aux Etats-Unia et au Canada aux plus bas taux.

Nova Scotia, Steel & Coal Co.,
FÀANU*FACTURî lAS

AOIER en BARRESM.ARCHAND, MACHINERIE à
ROUESI, TRANSMISSIONS en AGIER COMPRIME
POLI, TOLE8 VAOIER jou' 48 pouoies de large,
RAIL& en '1" doi % se 1t 4@ livres à Ia vierge,

EOLIO ES IU Deluu E CHARS OE CHEMINS
DE FER.

G&ROSSE PIECESDE FORGE, UNE SPECIALITE
Mau me VSo--Wahsm, Tu'reaeve.--MInes do chaffon.

H.u-V'uraaa, Vuv à nle" ré à Bydnoy Mines.
N.I-E.ftt -Ioau Vme et Atteler de Flnlaagse
à New-Glaagw <N-E.).

Buraau Principal: New Glasgow (N.-E)

La Banque d'Epargne de la Cité
-e"ud-District-de Montréal

L'assemblée générale annuelle des actionnaires
de cette banque aura lieu à son bureau principal,
rue Saint-jacqueg, lundi, 1. 10 février. prochain, à
midi, Pour la réception des.rapports et état. an-
nuels et l'élection dus dirècteurs.

Par ordre,:du bureau de direction.
A. PLEaPERANCE,

Gérant,
Montréal, le 3 janvier 1919.

B3ANQUE PROVINCIALE
DU CANADA

CAPITAL AU8RSK.............. .960eo
CAPITAL PAYE ET SURPLUS (au 31 dé.- IQI?>l.74e.èèe
ACTIF TOTALi au-delà de ........... ........ 82.eee,0s0
82 Succursaloir dans las Provinces du Québec. de l'Ontaio et du

Nouveau Brunswick.
CONSEIL D'ADMINISTRATION:

Prédent: Honorable Sir H. LAPORTE, C. P.. de la maison Laporte
Marin limitée. administrateur du Ca Q itt foncier franco-
c~anadie n.

ý!Çce-PrWÈli..é W.I'. CARSLEY, caliaIiste.
gce Présdent: TANCREDE BIEN VENU, administrateur Lake

af the Woods UAilisi. Ce., iiuited.
M G-M BOSWORTII1 préaideral de la "Canadien Paciflc Ocean

Serv'ces Lliled.'
Honorable NEMESE GARNEAU, C. L.. et-ministre de I'agrkcul.
urn.. Conseiller Légisslif de Québec, président de Ia Cie de Pulpe
de Chicoutimi.
M. L-J-O Beauclahmin. président de là Librairie Beauchemin liée.
m. M. CHEVALIER, directeur général Crédit foncier franco-

toinadien

BUREAU DE CONTROLE
(Coumloeeiree.ceneeuri)

Président: lhon, air ALEXANDRE LACOSTE. C.R., es-juie en
chef de la cour du banc du roi.

Vice-Président: L'HON. N. PERODEAU N. P.. Ministre sans
bd ~otefeuilie dans le gouvernement de ôuébc. adminIsotrateur

EMantrel Light Hest & Power Co., Lt d."
M. S.J. B. ROLLAND, président de in Cie de Papier Rolland.

BUR EAU-CHEF
Directeur -général. M. TANCREDE BIENVENU.

Secrétaire. M.J.-A TURCOT Inspecteur a Claef. E
Chef Dépataeontt*Celdil, înst«ur

M. C.-A. ROY ril ALEX. BOYlEI
Auditeurs r. préeentantilee Actionnaires

M. ALEX. DESMARTE AU. Montrisi. M. J.A. LARUZe Québe

BANQUE D'PHOCHELAGA
Fondée en 1874.

capital autorité.................$oww
Capital voIrsé et feonds de réserve ..... 7,100,0
Total de l'actif ................. « MOW

DIUIITUU :
Mesaiturs J.-Â. Yaillmaoout, présidénat;

l 'ken. F.-L. Biue, vie-pràsdeont;
A. Tureotte, B. Lemay, l'hou. J.-X.
Wilson, A.-A. Larocque et Â-.Bopi-

ner.
B eaudry Loman, gérant général.
Yvion Lamarre, inspecteur.

SIEGE SOCIAL: MKONTENAL (W1 rwe 8taoiques)
Bureau Principal: 95 rue Et-Jacques

F.-G. Leduc, gérant.
187 hesurual et Agorells au Oa

-U lueux de QxuUr--

Tout dépSt D'UN DOLLAI ou plus ou. -
r un elompte à la Baque. sur 1eijuelont

payé deux fois par aunée -un iaUri au-
taux de 8% l'an.

La Banque émet des VEBTTUS DE CIDIT 013-
CULAIIE et MANDATS pour les voyageurs,
ouvre dus CUDITS COIMIÂUX, aéhbt.
dus traites sur leu pays érangers, vend des eh&-
que. et fait deu PAIUEMT TmaEPU-
QUM8 sur les principales ville. du mendg; prend
un sein spécial dus ealumsate qui lui» suMt
confés, et fait remise promptement au plus bas
taux de change.

\'(il. XXXII-No 4
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Un Blanc Préparé qui
Donne de Bons

&~ Profits
Nombre de marchands font un
joli profit sur la vente du blanc
malgré le coût élevé du blanc
de plomb. Ils ont découvert un
excellent article et en font bé-
néficier leurs clients-un blanc
préparé ayant toutes les proprié-
tés du blanc de plomb, tout en coûtant bien meilleur marché.

Le Blanc Pur Superba
est une superbe pâte blanche faite de carbonate de plomb pur, de sulfate de

bariumn et d'oxyde de zinc, moulus à un dégré de fi-

Marquez d'une croix le pro- nesse extrême dans de l'huile de lin pure et raffinée.
duit sur lequel vous tenez a
avoir des renseignements.

PEINTURES LIQUIDES Le "Blanc Pur Superba" est très blanc et reste blanc.
CROWN DIAMOND Il ne noirciera pas, ne jaunira pas, ne fendillera ni

COULEURS EN POUDRE ne s'écaillera. Il est employé et recommandé par
LUCAS les meilleurs entrepreneurs peintres.

VERTS FRANÇAIS IMPE-
RIAL LUCAS DANS
L'HUILE Le "Blanc Pur Superba", comme tous les autres

-E!.NTR.RE RED LION produits de la McArthur, Irwin, Limited, donne
JAP-A-LACJAP--LACau détailleur un plus gros profit que tous les autres
BLANC PUR SUPERBA articles du genre. Il ne vous en coûtera rien pour
BLANC DE PLOMB PURBLAN DE PLOMBPU avoir des renseignements complets sur cet excellent.

CROWN DIAMOND

ALABASTINE blanc. Vous n'avez qu'à faire une croix sur le cou-
pon et à l'adresser à

(r AcierP, na r sn ed
MONTREAL
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j. & T. BELL LIMITED
1814 MONTREAL 1919

FABRICANTS DE CHAUSSURES DEPUIS PLUS D'UN SIECLE POUR LES
HOMMES ET LES FEMMES DIFFICILES DU CANADA.

Aujourd'hui la CHAUSSURE BELL est le produit de plus d'un siècle de travail constant de la part
d'ouvriers habiles sous la direction d'experts.

"Chaque paire de chaussure Bell est faite pour être vendue sur sa qualité et
non sur un bau prix."

Ceci explique pourquoi les CHAUSSURES BELL sont reconnues dans tout le Canada comme les meilleu-
res sous les rapports du modèle, de la qualité, de l'apparence et de la valeur réelle.

FABRICANTS POUR LE CANADA DES CHAUSSURES A SEMELLES-
COUSSIN DU DR A. REED.

NOTRE FORME CUSTOM

Pour la toilette ou les grandes occasions, nous
recommandons spécialement cette chaussure.
Elle est exceptionnellement bien faite, avec
bout long pointu et en cuir de la meilleure qua-
lité. Un soin tout particulier a été apporté à
lui donner le dernier cri de la mode des grands
centres de la chaussure. Bien que ce modèle
soit à la mode et très chic, le confort n'a pas
été sacrifié. Les personnes qui portent cette
chaussure la trouvent confortable - la chaus-
sure idéale pour la toilette ou la ville.

En noir et toutes les principales couleurs an
choix.

Chambre 26

LA FORME DRYAD
Ce chic modèle-haut lacé avec talon Louis a été
fait spécialement pour les femmes qui tiennent
à avoir ce qu'il y a de mieux en fait de chaus-
sure. C'est le dernier mot du style, de l'ajus-
tement et du fini. Cette chaussure ne man-
quera pas d'être du goût des femmes qui tien-
nent à avoir une chaussure vraiment distinguée
pour les réunions sociales, tout en étnt assez
résistante pour tous les'jours.'
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