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Les Confections pour Dames
de la [larque “Invader’’ contiennent
les derniers styles de Paris, Londreset
New-York.

Beaucoup de ces styles nous sont

réserves,
Voyez les Echantillons de nos Voyageurs.
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COMPTOIRS DE MARCHANDISES A 5 ET A 10 CENTS

M. A H
attire

Hardy, de MM. Greenshields Limited, Montréal,
notre attention sur un article qui a été publié dernid
rement dans un journal commercial de New-York et nous en
donne les extraits uivants

Chaque magasin A départements devrait disposer régulidre
ment un comptoir & 5 et & 10 cents et y placer les nombreux
articles gqui peuvent se vendre A ce prix. Les avantages d'un
tel comptoir sont trop nombreux pour qu'on puisse les Indi
guer dans un nombre de ce genr e
magasins déja établig dans toute la campagne es'

espace restreint. Le

preu
ve quils sont trés-profitables et que les magasire & dépar
tements récolteralent une plus abondante moisson en établie
sant de tels comptoirs. 1A ol le magasin & déparviements an
rait un avantage marqué sur les autres ma

asin<, (mag
4 5 et & 10 cents) ce serait en disposant d'un granl nombre

de coupons qul sont restés trop longtemps dans le stock ré

gulier ou qui sont devenus légérement endommagés ou
viorés dans d'autres départements. Naturellement ce ne se

rait pas une bonne politique de débuter avec I'ldée .de

qété

créer
un comptoir de débarras. Loin de 14, car avec une intelligen-
ce moyenne et de la discrétion on pourrait toujours éviter pa
reille éventualité. Presque tout le monde oublie continuelle
ment les moindres besoins d'un ménage et les comptoirs & §
et & 10 cents sont excellents pour rafraichir la mémoire. Une
des particularités surprenantes sous ce rapport est la dé-
monstration bizarre que ces stocks peuvent produire

Il n'y a pas de fin aux arguments qu'on peut invoquer en
faveur d'un tel département ou comptoir. le profit est
rect, les ventes sont promptes et quand ils sont mis en opé
ration dans les magasins déjd établis, ils attirent la clientele
dans les autres départements

cor

M. Hardy dit que les comptoirs & 5 et 10 cents ont déja
6té adoptés par nombre de détailleurs au Canada; mals qu'un
plus grand nombre n'y a pas encore songé. Il ajoute que,
dans ce pays, le systdme pourrait étre adopté avec profit
non-seulement par des magasing & départements, mals éga
lement par les patrons de nl&!-"ﬂ.'lln.\ en général ot par les
marchands de marchandises séches qui font un bon montant
d'affaires

MM. Greenshields Limited ont donné une attention spéciale
aux articles convenables pour vendre & 5 et 10 cents, et deux
de_leurs départements sont spécialement bien équipés pour
cet objet, savoir: Les départements B et T. Les clients du
département B qui désirent créer des comptoirs & 5 et 10
cents trouveront des valeurs extra spéciales dans les arti-
cles utiles pour le ménage et il en est de méme dans le dépar-
tement T qui comprend quelques articles de marchandises
utiles et quelques modestes articles de luxe,

Ils geront heureux d'envoyer une t le

spéciales qu'ils ont & offrir pow comptoirs & 6 et 10 cents

& tout marchand qui le demandera

PARDESSUS CROISE, DOUBLE DE FOURRURE, REVERS
EN POINTE. GARNI D'ASTRAKAN

Figure 538

Ce pardessus a une longueur de cinguante poun

es pourun

homme tombe droit

de taille moyenne, 5 pieds 8 poucs ot

et ample A partir des épanles jusqu'en ha Les épanles, com-
me le reste du pardessus sont amples et large L'encolure
est d'une hantenr suffisants o m pardessu puls
ge dtre boutonné jusqu'an cou, La geur du collet tout an

tour est de 6y

pouces. Les revers mesurent 5§ pouces & 1'é-
chancrure et 10 pouces jusqu'an premier bouton, Les boutons,
trois de chaque cotd ont placés & 8 ponees du bord lLes
poches des pattes qui peavent rester & 'extérieur ou étre
rentrées A intérieur. Les manche ont finles unies

-

Pardessus croisé, Collet Chale, Doublé de Vison.

Figure 537

L'étoffe représentée est du “beaver patent.” Le pardessus

a une longuer de 50 pouces pour homme de tallle moyenne, b

pieds 8 pouces, ot tombe flottant & partir deg épanles jusqu'en
bas
pla

nies par un bourrelet

La largeur du collet est deity AT pon

Les boutons sont

s & 7 pouces du bord. Les poches sont verticales et fi-

Les manches soni finies

unies
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Partie extérieure d'un pardessus de fourrure.

Mesures

Mesure & 'aisselle, 91
Longueur & la taille,
Longueur totale, b0 pouces

ponces

& pouces

Premidre mesure d'épanle, 12% pouces

Deuxiéme mesure d'épaule, 18 pouces

Mesure d'omoplate avee “allowance,” 13 pouces

Poitrine, 38 pouces

Ceinty 34 pouces.

Ajoutez 4 ponces aux mesures de poitrine et de ceinture,
1 pouce & la mesure & l'alsselle ot & la mesure d'omoplate,
1144 ponce aux premidre of deuxidme mesures d'épaule

Tirez & angle drolt les lignes AE, AU.

De A & B, 10, pouces

De B A C, 34 pouce

De A 4D, 17% pouces

De A & B, longuenr totale

, B0 pouces

Aux points B, C, D et E, tirez les perpendiculairves @ la ligne
AB.

De B a H, 21 pouces

De H a1, 21 pouces

W est

De

Au point K, abaissez la perpendiculaire 4 BK

Appliguez la mesure d"omoplate angmentée de 1 pouce de
B a K, 14 pouces et élevez la perpendiculaire 4 BK

De K & M, 1% pouce

P est A mi-distance entre B et K,

De P & 14, 14 pouce

Au point 14, élevez la perpendiculaire & BK

La distance QR est 14 de la mesure de poitrine.

De R & 8, % pouce

De SaT, | pouce

lLa distance AU est | de la mesure de poitrine, plus § pou

mi-distance entre B ot H

ce.
De U a V, § pouce
Tirez une ligne de U a T,

Formez la partie supérieure du dos

L est & midistance entre K et 1

La distance de 10 & 9 est 'y de la ceinture, 9% pouces

De 9 & 6, méme distance que de 1 2 L

Tirez une ligne de 6 & O en passant par L.

Appliquez la premiere mesure d'épaule de A A Vet de M &
O, 12§ pouces plus 1] pouce, 14 pouces

Appliquez la deuxidme mesure d'épaule de B & 25 et de M
a4 N, 18 plus 1% pouce, 19% pouces

Tirez une ligne de O & N

Décrivez de N & 6 une courbe ayant M pour centre

De O a b, 14 pouce de moing gue de VA T

Formez 'épaule et le ereux du bras

De O, tirez une perpendiculaire & LO

La distance de O @ 12 est 16 de la mesure de poitrine

Méme distance de 12 & 13

Tirez une ligne de N, passant par 13 pour l'encolure et
formez celle-ci

De 12 & 11, 4 Y%pouces.

De 1 & J, 4y pouces

De 9 A 8, 4% pouces

Formez le bord du devant par la ligne 11-J-8-27

Le point 27 est & 2 pouces en arriére de la ligne droite

le point 4 est & l'intersection de la ligne de tour du bras
et de la ligne de poitrine

Au point 4, abaissez la perpendiculaire 4 BM

De 4 &4 X, 12 pouces,

De X & Y, % pouce

De X & Z, 3% pouces

Mirez des lignes de 4
passant par Z

De 15 & 2, déerivez une courbe ayant 15 pour centre

De 27 & 7, 4% pouces,

De 24 7, courbe ayant O pour centre

De 4 & W, 1 pouce

De 154 1, 1 pouce

Reformez le dos et finissez le bas du devant

A 15 en passant par X, et de 4 & 2 en

Collet.

De O & 16, 1% pouce

Tirez une ligne de F A 17, passant par 16 pour le pli du re
vers

La distance 16 & 17 est 4 ponce de plus que celle de A a

Tirez une ligne de 17 4 O, et de O abaissez la perpendicu
laire sur O-11

De 17 & 20, 6% pouces.

De 16 a 22, méme distance

Formez la partie extérienre de 20 jusqu'a F' en passant par

Pliez le revers sur la ligne du faux-pli et tracez le chile
tel quindiqué de F & 28, et de 28 tracez l'ouverture jusqu'au
faux-pli

De 17 & 18, 1% pouce

De 16 & 19, méme distance,

Formez le contour extérieur du collet de 18 & 28 en passant
par 19.

Fendez le collet tel qu'indiqué de 19 4

Ajoutez 2 pouces de 22 A 23, ainsi que 22 a 21

Rapprochez les deux parties du collet et reformezle

MANTEAU INVERNESS A EPAULES CARREES

L'étoffe de ce pardessus représenté par cette gravure est
du Thibet noir. Le pardessus a une longueur de 48 pouces
pour un homme de taille moyenne, 5 pieds 8 pouces Les
épaules ont une largear naturelle et offrent une apparence
carrée, Leg coutures de coté sont droites et le dos tombe
ample et flottant des épaules jusqu'en bas. L'encolure est
d'une hauteur moyenne. Les devants se boutonnent jusqu'au

ey -

———
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BLOUSES et
Costumes a Chemisette

DEFIE LA
COMPETITION

LA MARQUE
—_— QU | —

Al TRAGE MARK
WG S 100

Netre ligne pour I'’Automue est encombrée de valeurs peu
communes — de valeurs sincéres, qui font que leur vente vous

est profitable.

Les prix sont basés sur le colt de la production. Une
petite marge de profit sur un grand volume d'affaires nous
permet de produire des valeurs rélles — qui attirent les affaires
et qui les retiennent.

Vous devriez vraiment voir cette ligne et examiner les vétements
actuels, leurs styles et les étoffes dont ils sont faits et obtenir
les prix. Nous savons qu'ils scutiendront la comparaison avec

tout autre.

NEW YORK SILK WAIST M'FG CO.

40, RUE ST-ANTOINE, MONTREAL.
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Ajoutez 3 ponces aux mesures de poitrine et de ceinture,
34 pouce & la mesure d'aisselle of @ la mesure d'omoplate &t

1 pouce aux premidre et denxidme mesrres d'épaule
Menez A angle droit lgs lignes AU et AE
De A A B, 1012 pouces

1 B a C 34 ponce
1 Ad D 712 ponces
De A & B, 48 pouces

Aux poirts B, €. D ot B, menez les perpendiculaires A la
gne AR

lLa distarce BG es L moltid a pleine mesure de po
trine, 21 pouces

De G & H, 212 pouces

} est A mi-distance entie B ot G

De J & K, 312 ponces

Au point K. aba % la perpendiculaive sur BK
Applign a mesure d'emoplate de B & K, 14 pouces et ¢

a perpendiculaire
R est & mi-distance entre B et K
De R & 17, 112 pouce
Au polnt 17 menez la perpendiculaire & BK
¢ de poitrine

La distance ST est le 1-4 de la me

Figure 5338 a U, 112 pouce

De U AV, 58 pouce
cou ot les boutomnidres traversent I'étoffe. Le collet prus La distance AW est 18 de la mesure de poitrine, p
sien est couvert de velours et mesure Z1-2 ponces tout an ponce
tour. Les bords ont une simple plgiire tout prés du bord, et De W A X, 58 pouce

log coutures sont unies. La palerine est assez longue pour De 17 12 pouces
convrir le bras étendu, et est trés-ample. Le hord du devant De & & 6, 1-2 pouce
et finl av moyen d'une ailette qui cache les boutons De & & T, 314 pouces

I point 17, tivez une lgne jusqua 14 en passant par et

une lgne jusqua ¥ en passant par 7

Formez le dos, tel qu'indiqud
M ost & mi-distance entre H et K
La distance de 8 & 9 est la moitié de la mesure de ceintu

re.
De 9 A 18, méme distance que de H a M

e jusqua O en passant par M

D point 18, tirez une
De K a N, 1 14 pouce
Appliquez la premidte mesure d'épaule de AdXetdeN

r——

A O, 13 pouces plus 1 pouce, 14 pouce

Appiquez la denxidme mesure d'épaule de Baildetdo N

A4 Y, 18 pouces plus 1 pouce, 19 pouces
De Y & Z, déerivez une courbe ayant N pour centre

De O 4 Z il yald pouce de moins que de X a V

La distance KI, ¢st le 1-8 de la mesure de poitrine

Au point L, menez & KL la perpendic wlaire 124

Formez 1'épaule et le tour du bras

Au point O, menz la perpendienlaire & oM

La distance OP est de 14 de la mesure de poitrine

De P A Q, 2 pouces

La distance P-19 est 1-6 de la mesure de poitrine

La distance 016 est 1-12 de la mesure de poitrine plus 1-2

pouce,

Tirez une ligne de 16 3 19 pour encolure, et formez celle-
ol

De H A 1, 2 pouces

De 9 & 10, 2 pouces

Formez le bord dn devant de Q & 15 en passant par 1 et

par 10

Mesures ) Le point 15 est pouces en arridre du point 20

Mesure 4 l'aigselle, 934 pouces Décrivez de 14 A une courbe ayant 17 pour centre
Longueur & la taille, 17 1-2 pouces Décrivez de F a 156 une courbe ayant O pour centre,
Longueur totale, 48 pouces Finissez tel que représenté.

Premiére mesure d'épaunle, 13 pouces

Deuxidme mesufle d'épaule, 18 pouces Pélerine.

Mesure d'omoplate, 13 1-4 pouces

Poitrine, 39 ponees Dessinez la partie arridre sur une fenille de papier séparée
Ceinture, 35 poures. et déconpez,
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Chapeaux et Calottes

Nos échantillons de chapeaux et calottes pour 19o6 vous seront
soumis trés prochainement. Ils comprennent les plus hautes
nouveautés et les meiileures valeurs en produits anglais, améri-
cains et canadiens. Nos lignes spcciales de chapeaux “ TTENRY
CARTER & WILKINSON" surtout sont excessivement
attrayantes et d'une légcreté surprenante.

Puis-je compter sur vos commandes futures? Elles rece-
vront mon attention toute particulicre. Attendez la visite de
mon voyageur.

J. ARTHUR PRQUET, QUEBEC

SUCCURSALES : MONTREAL, OTTAWA, ToORONTO, WINNIPEG.

Rienn'equivaut a ces produits
dans toute la ligne des Articles entricot

IRRETRECISSABLES <
REMARQUABLEMENT ElASTIQUl;}

HAMILTON, ONT.




Placez une feuille de papier sous le manteau et tracez 1'é-
paule, 'encolure et le bord de devant
Prolongez la ligne de poitrine de B & 4

La distance K-11 est la pleine longueur de manche

Dessinez la courbe 11-17-4, ayant O pour centre
La distance Z38 est le 14 de la mesure de poitrine

De Z & 2,
De Z a2

décrivez une courbe ayant le point 3 pour centre
1 pouce

Tirez une ligne de 2 A 4

{Placez le patron du dos, les pointes se touchant aux points
2 et 4, marquez la pdlerine gui doit s'ajuster sur le dos et dé
coupez un V entre 2 et Z

De 17 & 12, 1 pouce

ALLEZ DE L'AVANT

Des chiffres d'affaires satisfaisants sont un excitant mer-
veilleux qui pousse & faire de plus grands efforts. Ils alld-
gent l'esprit, réjouis coeur, donnent de la vigueur et
lls créent un enthousias-

nt le
une nouvelle vie & I'étre tout entier
me contagieux. 1ls aident le commercant habile et enchanté
de ses affaires & faire pénétrer dans l'esprit de ses vendeurs
un peu de sa verve; ceux-ci & leur tour transmettent cette
verve aux clients, qui ne peuvent manquer de remarquer les
s par des figures réjouies; alorsles

bonnes nouvelles indiqu
ventes augmentent, et les chiffres satisfaisants et qui opérent
A la manidre d'un tonique, de bons qu'ils étaient deviennent
encore mellleurs, dit “Dry Goods Economist.”

Ne vous fatiguez pas de bien faire,

Ne vous reposez pas sur vos rames, sous prétexte que le
courant est avee vous. La prospérité est quelquefois la perte
d'un homme. Blle est toujours dangereuse, conduit souvent &
une séeurité imaginaire et & un dédain des signaux de dan-
ger. Puis vient l'orgueil avec la chute inévitable.

Allez de l'avant et regardez o2 vous allez

Autre tableau

Peut-étre ce sentiment de confort produit par le succeés
fait-il défaut. Les chiffres peuvent indiquer des résultats mé-
diocres. Supposons qu'ils indiquent un mouvement rétrogra-
de, Raison de plus pour étre anxieux, parce que c'est le mo-
ment ou jamais de faire des affaires cette saison, ‘et une com-
paraison des chiffres indiquera la direction que prennent les
affaires et la vitesse avec laquelle elles s'y engagent

Les Ennemis des Affaires.

Ne permettez pas qu'une trop grande anxiété améne une
dépression morale ou une attaque de nervosité fébrile. Un
homme qu broie du moir est si apathique qu il ressemble plu-
tot & un automate qu'd un homme d'affaires moderne; ou bien
il est d'une irritabilité si fiévreuse et si nerveuse qu'il répand
la consternation et la confusion autour de lui. Volla quels sont
les pires ennemis des affaires; plus t6t on les chasse, mieux
on g'en trouve

Allez faire une promenade, M. le Marchand, quand vous
avez l'esprit morose ou que vous vous sentez nerveux et ne
revenez & votre magasin que lorsque vous avez repris le des-
sus et que vous avez un visage souriant. Vous verrez que vo-
tre santé s'ent trouvera bien, que vous serez heureux, et
que vos affaires n'en iront que mieux.

Les annonces sont-elles lues 7

Un écrivain d’annonces bien connu faisait cette remar-
que : +'On achdte les journaux pour les nouvelles qu'ils don-
nent et non pour les annonces qu'ils contiennent;” et il ajou-
tait : “les annonces n'attirent qu'un regard en passant.”

La premidre remarque est absolument exacte; quant & la
seconde, nous sommes d'une opinion diamétralement oppo-

—
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sée. 8i les annonces dans les journaux ne servaient tout auw
plus qu'a attirer le regard du lecteur en passant, 4l vaudrait
mieux abandonner immédiatement ce systéme sl peu effica-
ce pour attirer les affaires; car certainement les annonces ne
rapporteralent méme pas l'argent qu'elles coltent, et toute
idée de publicité profitable serait alors hors de question. Si
cet homme disait vrai, les annonceurs donneraient simple
ment aux agents de publicité leur argent bien gagné pour ve-
nir en aide A ceux-ci.

Qu'en pensez-vous ?

lLa plus simple observation convaincra n'importe qui que
les annonces au sujet d'articles de nouveautés ont un mn-“le'm'
sort; non-seulement on les lit et on les étudie avec soin, mais
encore on en parle, on les commente et elles manquent rare-
ment de falre une bonne impression

Le marchand de nouveautés s'adresse aux femmes. Les fem-
mes n'achdtent pas les articles de nouveautés de la méme
maniére qu'elles achétent de 'épicerie on toute autre mar-
chandise. Blles apportent le plus grand soin et la plus gran-
de considération dans leurs achats d'articles de nouveautés,
et les annonces journalidres des différents magasinsg forment
leur manuel.

Ce que les articles de politique sont pour I'nomme en gé-
néral, remarques sur la mode le pour ses soeurs,
ses cousines et ses tantes

La lecture par une femme des anponces concernant les
nouveautés ne ressemble pas & un coup d'oeil furtif. Long-
temps aprés qu'elle les a lues, elle peut dire quel est le ma-
gasin qui offre les choses les plus intéregsantes & son propre
point de vue, et gquel est celui qu'elle considére comme of-
frant le plug de satisfaction pour les achats,

les sont

Les annonces sont lues par d'autres.
|

L’homme ou la femme intéressés & l'achat d'un article ou
qui ont l'intention d'en acheter un, s'intéressent aussi — du
moinsg, pour le moment — & toute annonce concernant cet ar-
ticie et, @ moins qu'ils ne soient trop occupés par d'autres
choses, ils liront cette annonce pour trouver tous les rensei-
gnements possibles & ce sujet.

Comme ce sont les parties intéressées—les clients en pers-
pective—que les annonceurg cherchent A atteindre, il semble
qu'an lieu d'd¢tre une perte de temps, de talent et d’argent,
I'annonce dans les journaux, faite convenablement, et mise en
bonne place, remplit d'une manidre satisfaisante le but qui
lui est assigné.

Le magasin doit avoir un aspect engageant,

Le magasin peut &tre trés bien équipé et posséder un ar-
rangement et des commodités modernes; cela ne vaudra
qu'autant qu'une bonne tenue accompagne ces avantages ct
est I'objet de soins constants.

I élégance d'une belle architecture et des ac:essoires mo-
dernes ne compenseront pas un travail négligent et des mé-
thodes qui dénotent le manque de soin; au contraire, la beau-
té des premiers ne servira qu'd faire ressort’s lu médiocrité
des seconds.

D'un autre c6té, un magasin qui n'est pas auszi .ien &quipé
au point de vue du style et de V'arrangement pcurra étre ren-
du trés-attrayant et agréable & l'oeil par un pen plus d’atten-
tion apportée & la manidre de tenir et de disposer le stock et
de faire des Gtalages A effet.

c le itif.

I arrangement des marchandises doit étre c.hang(- souvent
non-seulement pour conserver la fraicheur, la propreté et une
apparence bien ordonnée des marchandises, mals aussi pour
varier d'une manidre agréable l'aspect de tout le magasin.
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“QUEEN’S GATE”
I |

Une Bonneterie d’une TEINTE INDELEBILE

est le premier degré d'un Département de

Bonneterie Prospére.

| I
KYLE, CHEESBROUGH & CO.

MONTREAL.
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PO s e (Chaussettes
Tuques, Ceintures, etc.

Tous ces articles sont fabriqués dans notre propre

manufacture & Montréal,

Avec la meilleure laine filée en Angleterre.

COMME PRIX er QUALITE
T T e e — S = SATRRAR

NOUS DEFIONS LA CONCURRENCE

. O. MIORIN X CIE

337 RUE ST PAUL, . MONTREAL.
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En renouvelant l'arrangement du stock, essayez de le faire
aussl différent que possible de ce qu'il était en dernier lieu
Cela peut exiger de la réflexion et beaucoup d’imagination;
attention, ce qui doit étre le but

mais vous étes siir d'attirer
@ atteindre

1l ne suffit pas d'enlever
remplacer par un autre disposé de la méme maniére ou d'une
maniére similaire. Cela n'est que du travail mécanique tout
a-fait au-dessous de la dignité de celul qui aspire & devenir
un décorateur, Celui-ci devrait rechercher le cOté artistique
et abandonner le travail mécanique & d'autres d'une ambi-
tion moins élevée

un lot de marchandises et de le

Les étalages ont pour but d'améliorer la vente des mar-
chandises. Plus un étalage est original et varié, puis il at-
tire l'attention. 8'il suffisait de produire toujours le méme
ancien arrangement, on pourrait faire un disposititf sur car
ton pour imiter différents genres d'articles. On pourrait alors
le nettoyer et l'épousseter chaque semaine; on éviterait ain-
si beaucoup d'efforts d'imagination et beaucoup de travail.

Quel fléau que 'homme gui sait tout ("est un des ennuis
les plus insupportables que l'on puisse rencontrer; on le trou-
ve quelquefols derriére le comptoir d'un magasin de nouveau-
tés, ergotant avec les clients et les contredisant & chaque ins-
tant

11 est vrai. aussi que certains clients ont la méme tournure
d'esprit et éalent leur ignorance en insistant sur le fait que
les choses ne sont pas telles qu'elles sont.

Si le commis qui sait tout instruit ces personnes 1a, il peut
accomplir trés-bien son devoir; mals il ne peut pas étre con-
sidéré comme un vendeur de talent.

Nous avons annoncé dans un de nos derniers numéros, que
MM. Barrette & Cie, avaient é1é nommés agents de la Do-
minion Suspender Co, et de la Niagara Neckwear Co. pour la
Province de Québec; leur agence ne comprend pas la ville

de Québec, oi ces deux malsons sont représentées par Mr
L. A. Bergevin, 39 rue St-Jean, Québec
. Le “Delineator” pour Octobre

Au point de vue artistique aussi bien qu'an point de vue
Je la mode le numéro d'Octobre du “Delineator” surpasse
méme le type élevé qu'il avait atteint auparavant, De nom-
breuses pages sont consacy aux modes du mois, vingt pa-
ges en couleur formant une remarquable innovation, un es-
pace additionne] étant réservé aux modes de New-York etde
Paris, présentées avec chic et individualité par Hélen Berke
ley-Lloyd et Edouard LaFontaine; la partie littéraire, les
matidres concernant l'intérieur de la malson et les  sujets
gpéciaux sont d'une excellence inusitée

Un article exceptionuel intitulé “Education for Life through
Living,” par Willlam H. waxwell, surintendant des Ecoles
de la ville de New-York, est d'un grand intérét pour les pa-
rents, les professeurs, et tous ceux qui s'occupent de loin  ou de
loin de la question d'éducation; M. Hudson Moore &« rit d'une
maniére inté ante au sujet d'anciens bureaux et secrétal-
res, donnant les signes distinetifs qui permettent A l'amateur
de les classer correctement; Allan Sutherland raconta I'his-
toire, intitulée “Onward Christian Soldiers,” hymas produit
par l'inspiration d'un jeune ; C-lifton Johnson promeéne le
le lecteur & travers la cote sauvage du Devon qui est le pays
de Lorna Doone. Le commerce du lait est une question d'un
intérét vital pour le public en ce qu'il concerne Ja santé, et
conséquemment la vie de l'enfant Dans ce numéro, du “De-
lineator,” Mary Hinman Abel difcute la gquestion du lait &
divers points de vue. Un autre article intitulé “Clnb Wo-
men and the Food Question,” donne des indications sur la
maniére dont s'est répandue la campagne menée dans I'inté-
rét des aliments purs. L'histoire “The Lucky Piece,” de M.
Paine, et le trosidme feuilleton de Miss Winslow, “At Spins.
ter Farm,” fournissent des lectures intéressantes d'un carac-
tére moins sérieux; on trouve aussi dans ce numéro plu
sieurs histoires courtes. La partie des passe-temps, consacrée
aux enfants, comprend un autre chapjtre de “Son Riley Rab-
bie”, qui a fait la joie dun si grand nombre d'enfants, des
suggestions pour les amusements de la veille de la Tous-
saint ¢t autres sujets intéressant la jeunesse.

Greenshields Limited.
Toutes les expéditions d'étoffes & robes pour l'automne
arrivent toujours rapidement et les livraisons de cette mai-
son soutiennent sa haute réputation sous ce rapport Les
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marchandises de Priestley dans toutes leurs variétés merveil
leuses sont livrées promptement et on n'entend pas parler de

retour de marchandises. En présence de rareté de nom
breux tisssus désirables, les détallieurs féllcitent partout
d'avoir placé leurs ordres d'avance chez Greenshields Limi

ted. Les vénitiennes, broadcloths et henrietta soutiennent la

prédiction qui a été faite de bonne heure au sujet de leur po
pularié Les prix  sur toutes | ignes  sont  trés
1ermes, et cette  maison conseille de  donner des  or
sont trég fermes, et cette maison conseille de donner des or

dres de bonne heure afin d'étre sirs d'une livralson prompie
et pour éviter des prix plus élevés, Différentes nuances en
rouge, vert et brun, sont les leaders dans les différents lissus

unis. On peut

faire des choix avantageux & stock onvert pen
daut ce mols acheteurs d'étoffes & robes et de
de cette maison sont maintenant sur les marchés étrang
pour le printemps eu ils font rapport de guelques collections
de cholx

Sous la direction efficace de Mr. Symington, le départe

ment des confections pour dames et enfants alde & angnen
ter les aflaires. LJ/'éta, supérieur ol es:. sitné ce départe
ment est généralement encombré d'acheteurs attirés par les
styles exceptionnels & des prix attrayants, Les lignes dn
printemps seront bientdt compldtes et elles contiennent de
nombreux effets exclu Les vétements blancs pour dame
s'attirent de pombreux amis et les ventes en ont 616 excep

tionnellement fortes, Les blouses et costumes & chemiseltes

pour danmes dans toute étoffe désirable contiennent tous les
tissus d un effet élégant et de nombreux styles exclusifs. Les
acheteurs devralent voir les blouses de sole japonaise de cet

te malson en dessing spécialement cholsis par les représen
tants & New-York, et les marchandises faitcs en Angleterre
dapr leurs spécitications. Les prix sont surprenants et les
marchandis correctes dans tous leurs détails. La Maison
Greenshields fait une spécialité de manteaux de prix et son
assortiment du printemps comprend toutes les derniéres idées
en vétements élégants. Les jupes de robes, les pardessus et les
jupes de dessous sont offerts en de nombreux numéros a
trayants, Les coiffures d'enfants et les manteaux de fantaisie
en toile et en piqué méritent d'étre représentés dans tous les
stocks. On peut se fier, sous tous les rapports, aux véte-
ments confectionnés, marque “Shield.’

7

Dans le département des tapis et des fournitures de maison,
MM. Greenshields Limited viennent de mettre en stock quel
ques dessins entidrement nouveaux d'Axminster, de carrés de
velours et de tapestry. Avec un stock compiet de
lignes de tapis, linoléums, prélarts, rideaux, mouselines o art
cretonpes, ete., ils sont bien préparés pour attendre un com
merce d'automne actif. Dans le département 13, les stocks on
verts pour l'automne abondent avec plusieurs niméros de choix
en fait de bonneterie et sous-vétements pour dames, mon
choirs, gants, voiles, dentelles, broderies, rubans, et un vasie
assortiment de nouveautés tricotées. Les prix artic
en lalne avancent constamment et messienrs sollicitent
des ordres donnés de bonne heure pour la protection de leurs
clients. les livraisons se font rapidemnt. On peut obtenir
dans ce département un assortiment complel de marchandises
desting A otre détalllées de 5 A 10c. A I'élage au-lessous,
dans le département d'articles de tablettes, est une variété
infinie de lignes & détailler ces prix avec un bon profit. Les
détailleurs désireux d'obtenir de plus amples informations au
sujet de I'tablissement uun tel comptoir, peuvent les avoir
en écrivant Acette maison et en mentionnant “TISSUS &
NOUVEAUTES.” Une liste compléte des articles de cette na
ture sera envoyée sur demande

toutes les

des

ces

%

le département des cotonnades dans le sous-sol congerve
toujours sa réputation comme leader dans cette malson; mal
gré les fortes avances récentes sur toutes les lignes de coton
nades, ol la matidre premiére entre pour une grande part,
cette maison vend de nombreuse lignes aux anciens prix
Aussitot que son approvisionnement actuel sera épuisé des
prix plus élevés seront demandés, et il faut donc songer &

prévoir les demandes autant que possible, L'assortiment ordi
naire de toiles pour draps, cotonnades, denim, coutils, ete.,
est en bon approvisionnemert,

L'étage principal est rempli d'un stock ouvert, peut-étre

le plus grand dans le commerce de flanellettes, shirtings,
wrapperettes de fantaisie, etc Ce département e
veille du commerce, et 'immense mouvement de marchandis
permet 4 la maison d'avoir en m ains de vastes lots de mar-
chandises quelcongues A& des prix attrayants Les livraisons
d'automne se font rapidement et complétement, et s ache-
teurs sur le marché sont assurés d'un assortiment

vaste et
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Pour la Durée, le Confort et

I’Ajustage Facile, la grande
chemise H.B.K. ne peut pas
étre battue.

Il v a deux ans, nous avons commencé i
faire une grande chemise pour les ouvriers, La
demande est venue tout le long du chemin &

partir de la ville de Dawson, et maintenant nous en vendons d'un ** océan
a l'autre” ; la demande croissante prouve que les fortes qualités de cette

chemise la rendent tout le temps plus populaire.

Coutures Bonnes et Fortes,
Boutons Cousus a la Main,

Grande et Spacieuse dans
tous les Sens.

Hudson Bay Knitting Co.

Montréal. Winnipeg. Dawson.
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|.LE SUCCES DANS LE COMMERCE

Pour réussir dans ses affaires, un marchand doit étre im-
bu d'un tel enthousiasme pour sa profession qu'il ait la ferme
conviction que les articles gqu'il vend ont le droit d'étre ven-
dus & un prix. Son enthousiasme n'a pas sa pleine me-
sure, 8'il ne s'étend pas & l'appréciation des qualités de tout
ce qui se dans Un homme, dit “The Iron
Age peut s'enorgneillir de 'apparence de son magasin, du
systé'me qu'il emploie pour tenir ses livres, des méthodes dont
il se sert pour attirer l'attention du public, et des bonnes af-
faires qu'il
mais |

hon

trouve son stock

onclut avee eux qui lui vendenit des marchandi:
Jui manguera quelgue chose d'essentiel, &'l n'a
pas assez de fol dans la valeur des marc handises qu'il vend
pour ingister sur des prix qui lui donneront un profit équita-
ble, & moins bien entendu qu'il n'ait l'idée de vendre cer-
tains articles comme leaders

Nous avons connu des cas o des marchands, dans d'excel
lentes bien leurs affaires, doués en
apparence de toutes les qualités nécessaires ou succds, fal-
salent Cela

808;

conditions pour mener

de faibles ventes provenait peutétre de ce que

plus qu'a sa valeur la force
d'autres marchands, ou qu'ils
avaient une prédisposition naturelle au pessimisme.

I homme qui regarde constamment le coté sombre des cho-
se figure que, pour maintenir sa place dans le commerce,
il doit offrir des privileges & ceux qui lul font des achats et
craint de demander un prix qui soit raisonnable pour Jui-mé-
me. Le marchand ainsi prédisposé tombe invariablement dans
le malheur. Au cours de sa carridre, il est une géne continuel-
Je pour les autres marchands qui sont dans Ja méme branche
du commerce

Is peuvent maintenir Jeurs prix et
d'obtenir des profits équitables pour leur capital placé en
marchandises et une compensation convaneble pour leurs pel
ils se trouvent incapables de le faire & cause de
cette concurrence.

Dans le cas d'un homme comme celui-ci, cette concurrence
peat ne pas signifier qu il chercle & élargir son commerce aux
dépens des autres, mais peut vouloir dire simplement qu'il n'a
pas @ confiance dang la qualité des marchandises
qu'il vend pour chercher & oltenir d'elles ce qu'elles valent

ces estimalent @

marchands

concurrence possédée par

)

étre tous désireux de

nes; mals

ez de

réellement

1l est
munauté qu'il mangue
Iui donne
trop bonnes pour étre sacrifié

malheureux pour lul-méme aussi blen pour la com-
de cette confiance en son affaire qui
I'impression que les marchandises qu'il vend sont

L'INDIFFERENCE DES COMMIS DE MAGASINS
Le mangue de vigilance ou l'indifférence des patrons est
jusqu'a un certain point du fait que beaucoup de
commis et magasins, en contact direct
avec la clientdle, font souvent du tort aux affaires.

Bien que les commis de magasins, dit “ Tobacco”, soient
pour la plupart obligeants, s'efforcent de plaire aux clients
ot prennent consciensement 'intérét de leurs patrons, il y en
pour leur maison d'une
plus élevée que leurs

responsabl
autres employés de

a beaucoup d'autres qui sont cause
perte
salaires,

Le commis dont l'esprit est plus occupé de la partie de
base-ball, du champ de courses ou de la partie de plaisir &
faire le dimanche suivant, que des clients qu'il sert, agit for-
cément avee indifférence, ce qui est excessivement désagréa-
ble & certaines personnes. A notre époque de concurrence a
outrance, il est tres facile an client mécontent du moindre
signe d'indif nee que lui témoigne un employé, d'accorder
sa clientdle A un concurrent dont le magasin n'est pas éloigné
de celui qu'il quitte,

qui représente une somme

TISSUS ET NOUVEAUTES

LA MISE EN MARCHE
Il faut des quantités de charbon, avant d'avoir assez de
vapeur pour mettre en manrche une mac hine; mals lorsque
la vapeur est sous pression et la mac hine en marche, une
pelletée de charbon de temps en temps entretiendra le fonc
tionnement de la machine & une bonne vite:
7.4 méme chose s'applique A& la publicité
menrg

se

Quand un com
repos. 1l faut
qu'il fasse une vaste publicité avant que son établissement

ant débute dans les affaires, il part du

soit connu et qu'il puisse y attirer le public

Quand le public sait qu'il existe, qu'il cherche & avoir sa
clientéle, qu'il fait un bon travall, quil est honnéte et carré
en affaires, et qu'il mérite réellement sa confiance; le com-
mercant peut diminuer sa publicité. Mais il ne peut pas I'a
bandonn v complétement.

DE LA MANIERE DE FORMER UN EMPLOYE

Quelques suceds 6té obtenus dans le
monde industriel par ce qu'on appelle “l'organisation d'un
geul.” Mais je crois avec Andrew Carnégie, éc rit Richard W.
Sears, le commercant de Chicago, dans “ System " que dans
la plupart des cas ce sont les hommes que vous choisissez
comme subordonnés qui font votre succés, Cholsiss"z vos
employés avee beaucoup de soin et en temps convenable,
puis rendez-leur la main et laissez les agir dans des limjtes
bien définies. Cette attitude envers les employés est, & mon
avis la base du succes d'un grand nombre de grosses mai-
sons d'affaires, Un grand nombre d’hommes dont les capa
cités valen. un salaire de cent dollars, demeurent des subor
donnés A quinze dollars, parce qu'on ne leur a pas donné une
certaine latitude et qu'on ne leur a pas permis de développer
leurs facuités. L’homme qui est & maison de
commerce peut avolr dans un coin de son burean un employ

remarquables ont

la téte d'une

qui montrerait sa supériorité réelle si on lui permettait sen
lement d'en faire preuve, si on lui donnait carte blanc he pour
faire preuve d'initiative.

1l est bien préférable de choisir un employé jeune, de le
faire débuter & un salaire de dix dollars par semaine, de
faire son &ducation et développer ses facullés que de trans-
planter un homme d'une affaire dans une autre et de Jui don-
ner une position qui le mette A la téte des chefs des anciens
employés.
Une fols que vous av choisi un employé, donnez lul une oc-
casion de ge faire valoir et soumettez-le & une épreuve com-
pldte; rendezvous compte de ce qu'il peut faire et dans
quelle limite i1 peut le faire. C'est de cette manidre seule-
ment qu'on pent déterminer si un employé convient ou non.
Donnez A cet employé une grande latitude et la faculté de dé-
sondre par lui-méme quelques petites difficulté observez
les résultats pendant une assez longue période de temps.

L'hommea n'apprend que par les erreurs qu'il commet. Un
patron devrait s'attendre & ce que ses employés alent de 1'i-
nitiative et fassent des erreurs, et il devrait encourager cette
initiative; il n'y a que de cette manidre que des employés
peuvent acquérir de l'expérience. Cette méthode de faire vis-
A-vis des employés peut étre dispendieuse au début; mais
c'est la senle école convenable pour arriver & une situation.
Aucun homme ne peut apprendre & devenir un tireur émérite
sans qu'il ne dépense, en pure perte, des munitions. Le pa
tron devrait supporter les frais des essais faits par un hom-
me nouveau dans les affairves capa-
cités; cela lo paiera & la longue. Si les erreurs continuent
et que des résultats positifs ne soient pas obtenus, 'employé
doit se retirer. Mais d'un autre cOté, si aprés un essal de cet-
te espeéce, un employé donne de bons résultats, il aura sa
position assurée. Le point principal est de permettre aux fa-
cultés latentes chez tout homme de se développer.

Laissez vos employés se développer avee Vous

pour montrer ses
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L'INDUSTRIE DU VETEMENT AU CANADA,

La machine & condre, les clseaux et la machine & tricoter

des

placées

sont

$37.000,000 sont

cause que valeur d'an

marché Cana

marchandises pour la moins

chaque année sur l¢
dien
Ces

ayant

trois sont les pivots d'an moins dix industries
effets

Dans ces industries,

agents

des relations entre elles et qu

fabriquent les

d’habillements portés par les Canadiens

ne sont pas comprises les filatures de laine les manufactu

reg de tapis et les filatures coton; mais simplement celles
gqui emploient les marchandises lissées comme matidére pre-
miére. La principale exception est I'industrie des articles tri

colés, qui a formé d'abord un point capital dans le commerce

des lainages, mais qui plus tard a €@ considéré comme fai-

sant partie de Uindustrie des vélements confectionnés

Les produits des incustries qui se rattac hent au groupe

des Industries du vétement peuvent étre divisés en costu-

hommes et robes, vétements

mes complets pour Ear¢onnets

et manteaux de femmes, cor lingerie, bon

s, sous-vétements

neterie, cols, mouchoirs, cravates et articles pour hommes en

général, boutons ot (1, gants et mitaines chapeaux, casquet

tes et fourrures. On voit par 1A que les ‘anadiens ont appris
A faire chez eux tous les effets d'habillement dont & besoin
une communauté civilisée, et ce groupe d'industries qui se

inférieur & $29;
modernisé de |

tienent
DO, 00,

avee un capital investi gui nest pas

n'est que le industriel @

oil les effets d'habillement portés par les Canadiens

pendant
primitive
en confection

étalent si grossiers qu'une ménagére pouvait
ner la plupart, & lalde d'une mac hine & coundre primitive
dans les quelques heures qu'elle pouvait €pargner chaque se-

maine sur son travall

L'auteur de cet article se rappelle bien le premier pantalon
qu'il se fit faire sur mesure. C'estun fermier qui le fit dans
les journées de mauvals temps en était atroce, et la

L'étoffe
mais elle é

coupe était encore | t encore moins mauw

vaise que celle quaurait pu lui donner l'autenr s'il avait con

fectionné Inl

yeme un pantalon, et peut-étre aussi bonpe que

'l availt el femme du volsinage
A cette

les marals, les

une

fait par

époque, alors que les rals musqués abondaient dans

femmes [ leurs des

ent aved peaux cas-

quettes pour les gargons; les jupes d'indienne, les overalls et

Jes blouses en coutil brun, les bas et les mitaines, les cols de

toile, tout cela était fait a la main, d'une forme antique, mais
donnant l'idée, dans cette forme primitive, du développement
que devait prendre vers la fin du dix-neuvieme siécle une des
principales industries du Canada

Le recensement  de industrics du vétement au Canada
pour l'année 1901, donne des chiffres suggestils et intéres

sants.

Noml

Valeur de In

re et

blissements. Capital. Ouirie & Salaires, production,
illeurs et ¢
Confections 793 20,081 %4, 467,806
Articles pour
Hommes. 4076 LO71, 146
Fourreurs et
Chapeliers 116 4,106,256 5,273 B81, 460 b,876,467
Gaunts et
Mituines 974 200,608 1,024,245
Bonueterie. BN, 882 5,807,619

Couturieres et

Modistes R BAO07  L6T0.4TY 6,609,207
Fabriques de

Corsets. . 21 46 147,445

Fabriques de

Boutons 0 319 63,682 150,000
Vitements

Imperménbles 6 270 82,070 0,693
Total 1,42 43,180 89,483,078 su,nﬂuﬂ

On remarquera que les vétements faits sur mesure et

confectionnés représentent un capital de

cenx
9,263,943, une pro-
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duction anuvelle de $17
$4,467 806, Environ
cent de la production appartiennent aux tailleurs de pratique

765,780 et un paiement de salaires de
pour cent du capital investi et 51 pour

Selon toutes probabilités, si un recensement était fait a pré
sent, les proportions seraient plus que renversées, car I'évo
lution du dang
Depuis l'origine, la

costume confectionnée
1901
tion en gros des costumes pour hommes an Canada a pris un

développement énorme.

les manufactures a €té

fortement marquée depuis confec

Le costume tout falt est devenu un item remarquable dans
la guerre
L'industrie a re¢u sa premidre grande

I'économie de 'Amérique au moment de civile et

depuis cette époque

impulsion pendant la guerre, par la confection des uniformes.
Aprés la guerre, alors que des milliers de soldats furent ren
dus & la vie civlie, il fallut produire des vétements en gran
de quantité, La qualité n'éait pas d'une grande importanc

la coupe n'en avait aucune
pandit au Canada, en méme temps que les étoffes qui ser-
valent & leur confection la campagne firent
de grands approvisionnements de vétements
dont une bonne partie provenant des manufactures des Etats
Unis. A la campagne les tailleurs étaient nombreux et
trés-isséminés routes étalent mauvaises, l'argent rare,
il n'était pas question de mode Tout

La mode de ces vélements se ré

Les magasins de
confectionnés,

peu
Les
les golts trés-simples;
cela contribua & donner un grand essort & l'industrie des veé-
tements de confection an Canada

La mode ne tarda pas A se glisser dans les confections,
quand le jeune homme, fier de la supériorité qui lui donnait
son costume fait par un tailleur de la ville, commengad avoir
regrets en voyant un vétu d'un acheté
tout fait, qui lul avait cofité un peu moins de la moité de ce
que lul-méme avait payé au tailleur, et qul lui allait tout aus-
i bien, si ce n'est mieux. Les fabricants de vétements com
mencerent A étudier les différents styles et les golts indus-
triels. 1ls employérent des draps meilleurs et moing dispen-
dieux. lLes garnitures témoignérent d'un golt plus artisti-
toujours la meilleure, 1 est

des volisin costume

que et la main-d'oeuvre, pas
vrai, devint moins chére Aujourd’hui le Canadien le plus dif
ficile peut entrer dans un établissement de vétements de con-
fection et peut s'équiper & son entiére satisfaction d'un cos-
tume et d'un manteau. 11 peut aussi faire la méme chose dans
agasin de détail ou un magasin A départemenls

manufacture

un grand

les méthodes de
sont entrées aussi dans le magasin, ol l'on prend les mesu
res d'un client pour un costume de confection. Quant an sty
le, ¢'est New-York qui donne le ton. Quant A l'ajustage et an
pon travail, le client se contgnte généralement de courir sa
satisfalt qu'il est de payer trente a cinquante pout

coupe introduites dans la

chance,

cent de moins que s'il faisait faire ce méme vétement par un
tailleur. Pour la qualité de ces marchandises, il n'a que peu d'a
vantage, car les vétements de confection sont faits mainte

nant des meilleurs tissus produits dans les fabriques du pays
et parfois sont faits d'étoffes importées, Beaucoup de costu
mes sont faits partie par des tailleurs de pratique, partie dans
les manufactures.

Comme conséquence, 80 4 90 pour cent des vétements
d'hommes an Canada sont faits maintenat dans les manufac
tures. ments sont faits comprennent
les ducks bruns, les coutils bleus et toutes les étoffes gros-

Les étoffes dont ces vél

sidres. 1'industrie a pris de telles proportions qu'en 1900 les
importations de New-York en vétements tout faits ne s'éle
valent qua $10,000,

Montréal qui est le grand centre des vétements fabrigués
dans les manufactures, posséde 61 maisons de ventes en gros
de vétements dhommes; Hamilton 2
Quelques-unes de ces maisons ont des suecursales dans toutes
les Provinces et dans toutes les villes du Canada
Les vétements importés d'Angleterre, en 1904, consistaient
principalement en un trés petit nombre de lignes de fabrica-

Toronto en a 15 et

presque
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tion supérieure ¢t comprenaient surtout des smokings, des ro-
chambre ot
Pour les

bes de des costumes maring pour garconnets
imperméables, les fabricants canadiens
achétent maintenant A I'étranger des cravenettes et en font
des vétements au Canada. lLa demande, dans toutes les li-
gnes, est maintenant pour des vétements d'une meilleare con-
fection. Une fols résolu A porter les vétements de confection,

e client s'est tellement habitué au style

vétements

et au fini de ces vé-
qu'il ne se sent plus A l'aise avec le costume & §5
qui le satisfaisait i1 y a quelques années

Dans les coutlls

tements

les overalls et tous les produits en coton,
Je Canada occupe une place importante. Il y a toujours eu une
Sans
coutil bleu et tous les tissus qui s'y ratta-
le Canada n'aurait jamals occupé la place qu'il a main-
tenant dans le commerce, Le coutil brun a été porté par les
défricheurs, par ceux qui ont bati les granges et les maga-
sins. LLes coutils bleus ont été portés par les hommes quiont
construit
Autrefols, les overalls et les blouses de fermiers étalent faits
par la femme du fermier; mals les vétements en coutil faits a
1a main ont cessé de l'étre. Les pardessug et manteaux pour
dames figurent pour un chiffre moins fort, mais sont devenus
une indusirie importante. La plupart des marchandises de cet-
te espdce sont mais dans les draps “covert et
les tissus fabrigués au Canada occupent la pre-

Un handicap existe ici, dd au fait que le fabri-
vétements canadiens n'a pas pu se spécialiser assez
pour satisfaire a4 la demande qui exige de la variété dans la
texture et dans le

forte demande pour ces marchandises dans ce pays.
le coutil brun, le

chent

les chemins de fer et ceux qui ont ouvert les mines.

importées;
whipcord,

midre place
cant de

patron

les vétements de lingerle occupent une large place dans le
commerce de 'habillement, avec la blouse, la chemisette et le
confectionné pour femmes. Les machines perfection-
nées & grande vitesse ont abaissé le prix de la fabrication
qui a toujours été relativement bon marché, grice 4 l'abon-
dance de la main-d'oeuvre féminine. Bn & ans, l'industrie de
la lingerie s'est doublée et on estime qu'elle est aujourd’hui 6
fois ce qu'elle était il y a dix ans 3

costume

Dans les votements de femmes, en général, le progrés des
semblable & celui des véte-
mais il a été quelque pen moins rapide &
dépasser la production des couturidres. Le recensement pour
1901, donne les résultats suivants en ce qul concerne les vé-
tements produits par les couturidre Capital, $2,492,118.0v;
valeur de la production, $4,368,580.00; pour les vé‘tements
les manufacturiers, capital, $1,051,481.00, valeur
$2,190,627.00, Cette différence est due aux ca-
prices fémining et aux plus grandes facilités qui existent
pour plaire & la clientéle masculine. Toutefois, dans le déve-
loppement de I'industrie de vétements fabriqués en manufac-
ture, ce qui est vrai des vétements de confection pour hom-
mes, l'est aussi pour les vétements de confection pour fem-
mes. On y étudie les styles et on y applique les méthodes des
conturiéres. Les importations, dans ces lignes, sont rares; les
senles lignes importées étant les vétements cousus & la main,
venant de France et dirlande, qui sont les produits de la
main-d’oeuvre paysanne & bon marché. La plupart du coton
Les garnitures viennent de I'étranger,
les broderies de la Suisse, les dentelles de France et d’Angl-

vétements confectionnés a été

ments d'hommes

produits par

des produits

importé est anglals

terre, les braids d'Allemagne
Le systéme de la fabrication aux pid‘ces régne dans la fabri-
cation de la lingerie qui est entidrement faite dans les manu-

factures propres et bien éclairées. Le travail connu sous le nom
de “sweatshop” y est ignoré. Alavérité ce genrede travail
n'est pas inconnu au Canada. Les conditions du travall dans la
moyenne des manufactures de vé‘tements sont beaucoup plus
esthétiques que celles qui existent dans beaucoup d'autres in-
dustries qui dépendent du travail féminin; ausi, on n'éprouve
pas de difficultés & obtenir toute la main-d'oeuvre dont on a
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besoin. La plupart des jeunes fil préférent fabriquer des
vétements dans les manufactures ol les heures et le travail
sont réguliers, que de travailler comme domestiques dans des
maisons ol il n'y a de régulier que la paie

Les vétements de dessous et la bonneterie occupent la téte
dans ce groupe des industries du vétement
tés au Canada se sont fait une large place, non-seulement sur
le marché domestique, mais encore A 'étranger. Le Mexique,
I'Australie et la Nouvelle-Zélande se sont déja apergus de
I'excellence des vétements de dessous et de la bonneterie du
Canada. Une immense maison située dans une petite e a
produit, & elle seule, dans une année, des mrachandises de cet-
te espéce pour une valeur de prés de $4 Ilml_mn;lm On se
sert beaucoup, pour cette industrie, de fil de laine du Cana
da, mais non exclusivement. Les fils de laine étrangers sont
importés en quantité suffisante pour fournir la matidre pre-
midére nécessaire & environ la moitié de la production du pays
en vétements de dessous et en bonneterie

Le traiail féminin, bien entendu, est grandement employé
et la plupart de ces ouvridres sont canadiennes, 2%
étant des étrangéres

Les effets trico-

seulement

Quant aux articles de toilette pour hommes, le Canada se
place constamment en téte, Pour les chemises grossiéres et fi-
nes de couleur et blanches, pour les faux
chettes, les mouchoirs et les cravates, les Canadiens n'ont
pas besoin maintenant de rechercher les fabrications étrange-
res. Cette branche du commerce des vétements a pris de trés
grandes proportions pendant ces quelques dernidéres années

Bnfin, viennent les chapeaux, les casquettes, les fourrures
et les gants. La valeur de la production totale des manufac-
tures de chapeaux et de casquettes a €té, en 1901 seulement
de plug de $1.00 par habitant. Une grande branche de cette
industrie est I'industrie des fourrures, C'est tout naturel, Le
Canada, comme tous ies savent, est un pays -4
fourrures. Ce qui semble paradoxal, c'est que alors que le
régime inauguré par la compagnie de la Bale d'Hudson est

cols et les man-

écoliers le

sur son déclin, la manufacture des fourrures est arrivée a
son zénith, Maintenant, il n'est plus nécessaire de s'adresser
A Londres pour avoir une casquette de fourrure, un manteau

de castor, un manchon ou un col dont la fourrure était prise
par les trappeurs canadiens et confectionnée par les four-
reurs anglais. Les fourreurs canadiens ont pris une part con-
gidérable dans le commerce de la fourrure brute dans ce pays.
Non contentes de cela, de grandes maisons, dont il existe
au moins une demi douzaine & Toronto et encore davantage a
Montréal, envolent régulidrement des acheteurs en Europe et
en Asle pour acheter ces pelleteries. Oes pelleteries sont ap-
prétées dans les manufactures canadiennes pour la clientdle
la plus recherchée; ainsi, ces maisons ont ramené an pays
le produit fini d'une industrie qui lui a toujours appartenu
comme producteur de fourrures-brutes

Les mitaines canadiennes sont un article historique; elles
datent de I'époque ol les mitaines étaient tricotées le soir par
les méres de famille avec anciennes aiguilles, pendant
que le pére de famille lisait le journal hebdomadaire. On les
échangeait chez le magasinier du village contre du sucre et
du thé et, plus tard, on les lui vendait 4 ralson de 60c la
paire. Maintenant, on les fait & meilleur marché et toutd-
fait aussi bien dans les manufactures, bien que ces manufac-
tures fabriquent plus de mitaines en cuir que de mitaines en
pure laine,

Les gants ont suivi le mouvement, nonseulement dans les
variétés pesantes, mais aussi dans les gants de che

vreau les plus fins et dans les fabrications les plus dispen-*
dieuses d'articles 4 la mode. La production totale, au Cana-
da, de gants et de mitaines, en 1905, a été évaluée a $1,024,-
245.00.

Des industries secondaires appartenant & ce groupe sont
la fabrication des lacets, des corsets, des broderies, des arti-
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Pen-Angle parle aux Deétailleurs

Une petite ligne de Sous-Vétements PEN-ANGLE vous procurera de meilleures affaires
et de meilleurs profits qu'un grand assortiment de sous-vétements médiocres — mais un
assortiment complet de Sous-Vétements PEN-ANGLE vaut mieux que ces deux choses.

Un département prospére de sous-vétements s'établit plus vite et plus solidement en
donnant a vos clients la plus grande valeur pour leur argent — et non en vendant moins
cher que vos concurrents.

Pour donner la meilleure satisfaction i vos clients, en fait de sous-vétements, four-
nissez-leur les

Sous-Vetements Irréetrecissables

Marque Pen-Angle

Notre annonce pour I'automne et 'hiver est faite pour graver a fond dans lesprit de
vos clients la Marque PEN-ANGLE et les particularités excellentes de sa fabrication,
ajustage et durée.

Vos clients sauront quels sont les avantages des Sous-Vétements PEN-ANGLE, quand
ils entreront dans votre magasin—et il faudra une quantité d’arguments pour leur per-
suader de prendre toute autre chose.

Le marchand qui tiendra, cet automne, les Sous-Vétements PEN-ANGLE s'apercevra
qu'il n’a pas besoin de vente A escompte en février dans ce département de sous-vétements.
Il n’y aura pas de laissé pour compte,

Tous les voyageurs représentant des maisons de premier ordre peuvent vous offrir
des échantillons de PEN-ANGLE.

The Penman Manufacturing Co., .
e Paris, Canada.
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cles de fantaisie, des plumes, du fil, des braids, des élasti-
ques, des franges et des glands. Les produits de ces diffé-
rentes lignes ont 6té évalués pour 1901 A prés de $2,000,000;
Particle principal étant les boutons pour une valeur de
500.00, les braids pour $100,000.00 les corsets pour $5692,341;
les franges et les glands pour $126311.00 et les articles de
fantaisie pour $217,514.00. — “Industrial Canada.”

POUR LES EMPLOYES DE MAGASINS
Perte d'énergie pendant la chaleur.

C'est une plainte trés commune que celle du manque d'en-
train pendant la saison chaude. Quelquefois c'est un effet de
I'indolence ou du manque de force de caractdre, mais le plus
souvent c'est dd & Ja diminution de vitalité ou au gaspilla-
ge de I'énergie. 11 ¥ & bien des manidres do produire cet état
physique dit le “Shoe and Leather World.” Quelques jeunes
gens pensent que, leurs habitudes et leur genre de vie n'ay-
ant rvien de répréhensible, tout est pour le mieux. lln'est pas
possible de commettre une erreur plus grande. Les relations
sociales et les amusements sont d'excellentes choses lors:
qu'elles viennent en temps convenable; wals lorsqu'il y aex-
cbs, elles peuvent étre en oppositon directe avec le but qui
leur est assigné. 11 vaudrait mieux supprimer les engagements
qui vous retiennent la nuit, s"ils dolvent nuire & vos affaires,
el sont cause que vous vous trainez au bureau le lendemain
matin, la téte lourde, avec le désir de voir arriver la fin de la
journée au lieu de la commencer

1l y a une différence énorme dans votre travail sulvant que
vous vous mettez & l'ouvrage chaque jour avec votre énergle
et toutes vos facultés intactes, que vous y mettez tout votre
esprit ou gue vous sentez qu'il n'y a R que la moitié de vous-
méme, que vous commencez votre tiche alerte et plein d'en-
thousiasme, ou languide et indolent, de sorte qu'il n'est pas
possible que vous fassiez une bonne journée de travail cons-
clencieux,

Exercices physiques, — Un des meilleurs antidotes a 1'état
décrit cl-dessus est un bon emploi du temps et des exercices
physiques en abondance, Certains jeunes gens, principale-
ment & la ville, prennent tant d'intérét aux parties de base
ball et autres jouées entre l'équipe locale et des équipes
étrangéres, qu'ils n'ont pas le temps de prendre eux-mémes
l'exercice qui leur conviendrait. 8'asseoir sur un banc d'une
tribune, peut-étre sous les rayons d'un soleil brilant et faire
des voeux pour I'équipe locale, tout cela peut avoir en sol un
élément d'excitation; mals comme exercice physique, cela ne
vaut pas une partie de billes. C'est probablement 1a une des
choses qui sont responsables de la dégénérescence phy-
sique observée dans les villes,

8i 'armée des commis et employés de bureau faisait partie
d'un club de canotage ou de tennis, ou &'ils sortaient et se
livraient A& un exercice quelconque, un grand bien en résul-
terait tant pour eux-mémes que pour leurs patrons, On peut
trouver en grande variété d es exercices physiques con-
venables pour chaque saison et qui comportent un emploi
des forces A tous les degrés. Allez au dehors et jouez A la
balle, livrez-vous & un exercice qui donne de 'appétit & votre
estomac délabré, et qui fasse gonfler votre poitrine, au lien
de' voiiter vos épaules

Intéressez.vous aux affaires. — Un défaut trésccommun &
la nature humaine consiste 4 envier les autres et & uésirer
d'avoir leur situation. Le fait méme que ce défaut se retrou-
ve dans tous les métiers et toutes les professions, en démon-
tre l'absurditié,

Tout commerce ou toute profession digne de ce nom exige
de l'application et une dépense d'énergie, demande un travail
intellectuel et produit souvent de lanxiété et I'épuisement
de la force musculaire; mais si un homme se met A la beso-
gne avec plaisir et enthousiasme, son succés est assuré, si
humble que soit sa position. Un certain sage Américain a dit

que, s un homme fabriguait mieux que d'autres personnes un
objet insignifiant, tel un pidge & souris, quand méme il
planterait sa tente dans le désert, le wonde ferait un chemin
jusqu'a votre porte. Votre force ne réside pas tant dans ce
que vous faites que dans la manidre dont vous le faites

Voug serez surpris, si vous prétez quelque attention au su-
jet, de voir guelle dignité, quelles occasions pour les pro-
grés et l'avancement se trouvent dans votre profession, sl
vous vous en occupez. Ne soyez pas constamment sur le qui-
vive pour I'heure de la sortie du magasin, et ne laissez pas
votre esprit s'abandonner trop & des spéculations sur la par-
tie de balle. Chaque chose a son temps et le baseball est
un jen qu'il est bon de pratiquer; mais lorsqu'un homme s'en
oceupe toute la journée ou toute l'aprds-midi, il se fait tort
& lulanéme et il fait tort & ses affaires. Prenez intérét A ce
que vous faites et vous étes certain d'en étre récompensé

Qualités d'un bon vendeur.—L'aptitude pour la vente est
cette qualité qui permet & un vendeur de mettre le client en
possession de la plus grande quantité possible de marchandi-
ses satisfaisantes, dans le moins de temps possible et de
faire rentrer en méme temps dans la caisse de son patron la
plus grande somme possible de profits, tout en ayant égard
A la bonne volonté du client et au respect qui lu! est da.

Il existe de l'aptitude A la vente une autre définition qui,
& mon avis, contient d'excellents points: L'aptitude A la ven-
te est la science d'apporter au travail de chaque jour de I'hon-
néteté dans le langage, de la loyauté envers le patron, une
activité exigée par la civilisation moderne; la science desur-
veiller vos points faibles, de les rectifier, de conserver vos
clients et d'en faire de nouveaux et d'agir constamment
en gentleman,

C'est un fait universellement reconnu que le niveau des ven-
deurg s'est beaucoup élevé ave la marche du temps, en ce qui
concerne la moralité, les aptitudes et l'intelligence; comme
preuve de cela, 11 n'est pas nécessaire d'invoquer d'autre fait
que le suivant: Jes hommes qui ne possddent pas ces qualtés,
ne peuvent pas prendre rang parmi le personnel des voya-
geurs d'aucune maison de confiance. De plus, beaucoup des
plus grandes maisons de commerce et des plus prospéres
sont gérées par d'anciens commis-voyageurs et leur personnel
est pris parmi ces dernlers,

La qualité dominante chez un vendeur est son aptitude A
faire des ventes; ce qui le caractérise, c'est la bonne santé,
I'honnéteté, la courtoisie, le tact, les ressources de l'esprit,
une réserve d'énergie, la facllité & s'exprimer, une conflance
ferme et inébranlable dans les machandises qu'il vend.

Jertainement ancun de nous ne niera qu'un bon vendeur
doive connaltre ses marchandises; il doit les connaitre assez
bien et y avoir une telle confiance qu'il pulsse convaincre
le marchand qu'il a besoin de marchandises; ensuite 11 doit
I'enthousiasmer & un tel point, qu'une fois 'achat conclu, le
marchand pousse la vente des marchandises

L'ELEVAGE DE L'AUTRUCHE
Aux Etats-Unis.

Les Américains, ont réussi & acclimater l'autruche.

Deux Anglais, il y a douze ans, eurent les premiers 'idée
que I'Autruche pourrait dtre élevée aux Btats-Unis, dans les
régions présentant un climat & peu prés analogue A celui de
U'Afrique du Sud; et ¢’est depuis cette épogue que l'élevage
.. 6té entrepris dans la partie méridionale de la Californie.

Les premiers oiseaux importés ne résistérent pas au nou-
veau milieu, mais ceux qui sont nés de ces derniers mon-
trérent une force supérieure de résistance, et bientdt leurs
descendants s'acclimatdrent d'une fagon compléte. 11 y aau-
jourd’hui, dans le pays, six fermes d'élevage, dont trois en
Californie, une dans I'Arizona, une dans le Kansas et une
en Floride. Vay

Le nombre des oiseaux, dans ces ix centres d'exploitation,
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CENYURY CLOTHS

IMPERIAL
MIRFURES

HERRINGBONE

COSTUME_CLOTHS
DPLENAT T~y
CHEVRON
CAOVHS

LA JEUNE FILLE CANADIENNE.
Est un des membres les plus distingués de cotte catégorie trés-nécessaire des étres humains qu'on

appelle les femmes, et comme telle, elle demande que ses vétements soient d'accord avec ses golits
rafinés. Nous offrons

juste maintenant en stock les lignes correctes en Jngen de Robes. Jugel de
dessous, Blouses et Pardessus, dans notre Département des Confeetions. et, daas notre epartement des
) A Robes, les Draps New Centu Imperial Mixtures, oints Croisés
J2irtemsat complétemoent assorti poar Ila Saison de Rassortiment
Ordres par correspondance, une spécialiteé. . v

. Leurs Bure t | Représentants dans Prov .

jOHN MACDONALD & co Wellington & [57aps Bureaux ot lewrs Reprdsen ants ¢ ;I&;Innlnl.mgl.r:n(:
*' Front St,, E. Jacques, MONTREAL ; FONTAINE, 77 Rue

TORONTO, o

urch, Saint-Roch, QUEB M J H
Cowansville. COWANSVILLYE. -,
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Les
six an
troupeau entier
comme fe-
les visiteurs
effet,
mau

atteint six mille. Le en Californie

autruches y

plus important est
parquées par
plus, entre de hautes haies qui empéchent le
de se mélanger
ralent

sont élevées, groupes de

Elles y restent fort tranquilles,

les dindes ou les oles;

mais on empéche
de pénétrer dans les
un

vals et aassl dangereux que celui du chameau

encvios L'autruche n'a pas, en

trés oon caractére, et

gon coup de pled es. aussi
I

Mais' si elle n'aime pas A étre approchée, il ne lui répugne

pas de se donner en spectacle. Elle aime 'exercice, et c'est
le matin, au lever du soleil, qu'lle le prend, dans ce que l'on
a appelé sa danse. Les bétes secouent la torpeur de la nuit
Aux premiers rayons; comme nous étendous les bras, elles
étendent les ailes et font jouer les jambes. D'abord, les ai
nées entrent dans l'aréne, bientdt suivies par les autres, et
toutes exécutent une série de mouvements indépendants qui,

enfin, se
des dan-

&'accentuant peu A peu, deviennent plus rapides;
mettent en feral
De I
de myope

nt
I'ensmble peut,d la rigueur, i des yeux

elles tournent comme

paires

n, la vue de
pour une séance de danse, quadrilles d'a
Bt chorégraphigue de '8
norme volatile, dont la petite téte séricuse et grave se dresse
se faire admirer, est luen

s0it

seurs

passer

bord, valses ensuite cet exercice

au-dessus de I'horizon comme pour

le spectacle le plus comique qui

L'autruche est monogame. A trois ou quatre ans, le male
cholsit une compagne, et c'est pour passer avec elle l'exis-
tence entiére: rien, en effet, que la mort ne saurait les s
parer. Comme l'autruche vit environ guatre-vingts ans, on
voit que sa carriére conjugale a une belle durée Les éle
veurs disent aussi que le mdle est un mari modele, faisant
presque tous les gros ouvrages de la communauté, dont les
deux principaux sont la préparation du nid, cavité de 14
popces de profondeur dans le sol, et 'incubation des douze

sont Ce dernier travail, cepen-

et la besogne est

pondus
la femelle,

ou quinze ocufs qui
dant, se fait conjointement avec

longue, quarante jours nt nécessaires & 'éclosion Cepen-
dant, si l'oiseau se montre bon époux, il n'est, par contre,
qu'un fort mauvais pére, avec une tendance a4 massacrer sa
progéniture, Aussi I'éloigne-t-on du nid aussitdt aprés la nals
sance des jeunes

Ceuxel sortent de leur coquille couverts d'une sorte de
poils rudes et broussés Deés qu'ils se trouvent en état

brouter &

de courir, ils sont mis dans le pré o ils peuvent
satiété. Chaque nult, ils sont rentrés, et cela pendant quel-
que temps. lLes autruchons sont leur naissance de di
mensions respectables. A six mols [ls mesurent six pleds
pour atteindre trois ans 8 pleds el un poids de 0 livres
L’herbe est la premiére nourriture de 'autruche, mals en

elle a l¢ abondent en Cali-

tourteaux

entre les oranges,

suite choix qui

et les de

d'hui

fornie, les résidus de fabriques

ralsin. Un repas complet, pour une autruche adulte, peut étre
représenté par trois douzaines d'oranges

En Californie, environ 50 pour 100 des oeufs restent im-
productifs. Ils sont, d'ailleurs, aprés quelques jours d'incuba-
tion, essayés A la lumidre, ol les bons montrent une tache
fonecée. On s'est servi de l'incubateur, qui a réussi, mais seu-
lement lorsque les oeufs avalent «déja été couvés naturelle-
ment pendant une quinzaine de jowrs

La coquille de ces oeufs est extrémement résistante, et on
prétend sur place que l'on pourrait s'en servir pour jouerau
ballon =ans coarir le risque de les casser. Les jeunes, ce-
pendant, la percent seuls, mais y mettent le temps, deux

jourg au moins
Lorsque les oeufs sont abondants
aux hotels environs. Les aiment
l'omelette aux oeufs d'autruche, faut
plusieurs pour en manger un entier, car il a la v
te oeufs de poule ordinalres, et les prix sont américairs c'est

les fermiers les vendent
A gofter de
mettre a
ur de trem-

des touristes

mals il

e

a-dire trds élevés
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Les ailes de l'autruche ne lui servent gudre que comme
balancier, pour tourner rapidement et & angle droit lorsqu'el-
le est en pleine course, allure qui rend sa capture difficile,
méme par des cavaliers I aussi pour leur servir
de superbe parure, et lorsqu'elles ont leurs plumes adultes,

Elles sont

que la queue est abondamment pourvue et se tient droite
tandis que les ailes sont éployées, le sepctacle d'un de ces
oiseaux coquetant et tournant est curieux & cortempler sons

la pleine lumidre du soleil

L'opération de la récolte des plumes est, dit-cn, sans dou-
toutes ne sont point arrachées, les
grandes étant soigneusement elles présentent alors
quelque différence aveo ceux qui ornent les jchapeaux ¢ ofiteuyy
dames. ont grises naturellement, sauf quelques-unes,
qui sont noires ou blanches, et, pour étre prét:s A servir au
commerce de la mode, elles doivent subir iu
lavage et du frisage.
fermiers
En Californie,

leur pour les oiseaux; mai
coupées

Slles
les

opdrations

Les vendent,

en pluwes “brutes.”
st San Francisco qui les achdte et les pré-

pare. Cependant, la “South Pasadena Ostrich Fa de
South Pasadena, en a toujours un stock d'apprétées pour la
vente locale et l'exportation

L'autruche n'a pas encore été utillsée autrement qu'd la
production de la plume. Cependant, en Floride, on peut la
voir attelée & de légers boggeys, et elle se laisse monter,
sans trop protester, par les jeunes fermiers

Mais qui sait? L'entreprenant Aunglais quia commencé son
élevage aura peut-étre non seulement sauvé de la disparition
compléte un représentants les plus du
ar mals encore préparé, pour les générations futures,
une de trait et

des anciens monde

nal

béte de course

VETEMENTS EN PEAU DE POISSON

Le “Liverpool Post” dit que la Commission américaine
des péches a fait des recherches au sujet de l'emplol des
peaux de poissons pour les vétements.

On a trouvé que les peaux de saumon tannées faisaient un
*llent cuir et que les Esquimaux 'emploent depuis de lon-
gues années pour leurs chaussures,

Ces septentrionaux emploient aussi des peaux de morue
tannées comme vétements imperméables

La Commission a découvert que la peau de baleine produit
un cuir magnifique et prend trés bien la couleur,

Parmi tous les nombreux étalages qul remy 1'édifi-
ce central de I'expositoin de Sherbrooke, notre r entant

I

a particulidrement remarqué celui de M. Louis A, Codére

L'exposition des marchandises en fourrures faite par M
Codére était non-seulement la plus riche de toutes celles de
celte exposition, mals de toutes les expositions du Canada.

Située au centre du grand pavillon et composée de plusieurs
milliers de riches fourrures, elle était d'une attraction
considérable

Aussi la malson Louis A
commerce bénéficiera-t-elle
tant honneur ainsi qu'a lui qui I'a préparée

Comme on le rem dans l'annonce de la maison
Louis A. Codére, publiée dans une autre page, les voyageurs
de cet établissement partent incessamment pour offrir leur
marchandise du printemps et pour remplir les commandes
d'assortiments

Nous almons A croire que tous ceux qui ont besoin de ces
marchandises du printemps et pour remplir les commandes
de rassortiment.

Ceux qui ne peuvent visiter le bel établissement de M. Co-
dére ou qui ne rec mt pas la visite de &es voyageurs sont

trés

Code qui fait un
de cette exposition

trés
qui

grand
lui fait

priés de correspondre directement avec lui, car M. Codére
a tout un systdme perfectionné de correspondance, par lequel
les ventes s'effectuent saus la moindre dififcult Sur ré-

ception de commandes par la malle, M. Codére vous envole de
suite un blanc réquisitoire qui lui permet, une fois bien rem-
pli, de confectionner et d'envoyer exactement ce que vous
désirez
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de M. 8. F de mont

McKinnon 0,
pendant la premiere partie du
Les commandes ont

M. Wm. Alexander.
réal, rapporte que les affalres
actives

ont été 1
les ruba taffetas
Jes chapeaux “Ready to Wear

mois de Septembre,

été nombreuses pour s duchesse el pour .
ailes de fantaisie et pour etd
garnir

Actuellement, les
semblent

nuances noire, réséda, bluet, brune et

avoir la préférence
* . .

bleu-marin

représentant de la D. MceCallCo, 1ad
atisfait du résultat des ouvertures de

M. J. F .Dubreuil
rapporte qu'il est (Lrés
modes d'Automne, les ventes ayant éié plus considérables que
celles faites 'année dernidre les articles qui ont eu le plus
grand succdés sont les chapeaux “Ready to Wear” genres Tur
bans et Tricornes

les garnitures principales pour I'Automne sont jusqu'd pré
bandeaux de chenille, les ru

les fleurs, los
», alnsi que les velours ombrés et couchés.

les alles
bans Duchess
lLes nuances recommandables sont los verts, les bluets et

sent

les bruns
. - - .

Nous remarquons que les formes Polo qui ont eu une grande
vogue au début pour I"Automne graduelle-
ment remplacées par les petites formes de chapeaux genre

francais qui sont trés relevées & l'arridre
- - . .

des ventes sont

M. I. Mishkin questionné au sujet des dernidres modes, en
fait de blouses de dames, nous informe que cet Automne les
genres préférés sont en taffetas, en lustrés, en delaines fran-
caises. Les dessins plaids ou tartan écossais font actuellement
fureur & New-York.

Quant aux nuances, M Mishkin
108 bruns et les verts Nil, Myrtille, Réséda

. . . .

préconise e blew-marin,

La majeure partie des blouses d'automne que nous avons
remarquées chez nos fabricants se distinguent par leur gran
par attacher

boutons variés

garnitures; semble

aux

de sobriété de contre, on

beaucoup d'importance sont trés
et souvent dispendieux

La coupe des blouses pour

qui

I"Automne 1906 ne différe
sensiblement de celleg portées la saison précédente, sico n’est
poignets ou manchettes longs. La
che est toujours bouffante au-dessus du coude,

pas

que les sont plus man-

. . .
L'ouverture des modes qui & eu lieu récemment a donné

TISSUS ET NOUVEAUTES

des résultats satisfaisants, nous dit M. Louis Decelles, repré-
sentant MM. Strachan Bros. “La demande pour les “Ready
to Wear” en feutre soyeux a 6été remarquablement bonne ;
les formes les plus en vogue sont de grandeur moyene ot
principalement dans les nuances Bleu Saxe, Brun, Mordoré
Vert Emeraude et Vert Mousse — il est & remarquer que de
puis plusieurs salsons le devenu une couleur cou
rante.

vert est
. . . .

M. F. X. D. de Grandpré, gérant de la maison Debenham
Caldecott & Co., dans une entrevue avec le représentant de
“Tissus et Nouveautés” déclare que non-seulement las ouver
tures des modes d’Automne ont 66 satisfaisantes, mais que,
de plus, dans les semaines qui ont suivi les ouvertures, il
u'y & pas eu le ralentissement habituel dans les affaires

Le gros de la demande s'est porté sur les chapeaux ‘Rea
dy to Wear" dans les prix élevés, sur les formes de cha
peaux en chenille et sur les chapeaux de feutre avec calotte
ronde en Comme garnitures, les alles, les plumes
nuancées, les rubans de couleurs unies, les velours couchés
et les tresses de chenille ont été trés recherchés

l.e blew-marin, le brun, les verts, le champagne et le rou
ge sont les nuances f:\’uril.l‘s.

velours,

.

M. J. M. Orkin, de MM. Chaleyer et Orkin, rapporte une
bonne activité dans les affaires depuis I'époque des ouvertu
res de modes

Selon lui, la demande est trdés diverse, mais on remarque
pourtant une préférence pour les chapeaux faits & la machine
dont la demande est plus forte que d’habiiude; les velours,
les peluches, les rubans sont aussl excellents; en fait de
garnitures, on recommande les ailes, les plumes d'autruche et
les fleurs d'hiver.

Les nuances en vogue sont les bruns, le vert mousse et les
teintes comprises eutre 'héliotrope et le pourpre.

Par suite de 'augmentation considérable de leurs affaires
dans la Province de Québec, MM. Strachan Bros de Toronto
ont résolu d'avoir en permanence une salle d'échantillons a
Montréal, au Temple Building, Chambre §91, Rue bt-Jac-
ques,

On y trouvera sans cesse les derniers modéles en fait de
chapeaux Ready to Wear ainsi qu'une ligne compldte de
chapeaux de feutre durs et mous pour hommes.

Cette succursale sera sous la direction de M. Louis De-
r"vilv.ﬁ‘ le représentant de la malson dans la Province de Qué-
e

M. Decelles sera & Montréal tous les samedis.

MM. Debenham, Caldecott & Co., importateurs de modes,
viennent de recevoir des principaux marchés européens un lot
de marchandises nouvelles comprenant une collection d'ailes
de fantaisie et de tresses en chenille dans les nuances les
plus nouvelles

lLLa malson s'empressera d'envoyer des échantillons
modistes qui en feront la demande

aux

|50 YEARS -REPUTATION
W.BARTLEET&SONS.

Abbey Mills. Reoorren ENGLAND.

‘pRCHER

figuilles de Machines a Godre
Pour Machines

Singers, White, Wanzer, Raymond, New
Williams, Domestic, Wheeler & Wilson,
Standard, Davis, Household.

Et toutes les Machines Standard.

COUTURE RENDUE FACILE

Les Aiguilles ““ Archer Brand

Eont vendues avec une réputation
établie depuis 150 ans ; satisfac-
tion garantie.

Expediez-n votre ordre.

=/ BRAND

EEDLES

wmo croﬁ & Jons. Queen St. East, TORONTO

ETABLIS EN 1885,

126, 128, 130, 132,

Office Europeen : Vienne, Autriche, IX Bergg e 7o
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AVIS

Il n’y a qu'un seul Coutil & matelas A, C, A. —
sous cette marque, il s'est fait connaitre dans

tout le Dominion pour sa qualité exceptionnelle.

D’autres marques avec des lettres tout-a-fait sem-

blables ont été faites par divers manufacturiers et

vendues comme “ faites par la méme manufacture ”

ou “ tout aussi bonnes " que A, C. A.
Cela n’est pas.

Le coutil & matelas A, C, A. est fait et vendu

uniquement sous cette marque.

Si vous voulez avoir la véritable qualité A, C, A.,
insistez pour avoir la marque A, C, A.

Votre marchand de gros peut vous fournir

Le Coutil 0 Matelas
A. C. A.
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Une des lignes qui attirera forcément l'attention du com-
merce lorsqu'il s'agira de faire les achats pour la saison du
Printemps 1906 & certainement la collection des blouses
manufacturées par 'Allied Mfg Companies et portant la mar-
que “Progress.” Ces blouses sont toutes en mousseline, en co-
tonnades de fantaisie et en sole. La compagnie présente éga-
lement des modéles de costumes “Shirt Waist” dans les des-
sigs les plus nouveaux et exclusifs. Ces marchandises sont
supérieurement finies et ont un cachet tout particulier.

MM. Debenham, Caldecott & Co. ont l'avantage d’annoncer
A leurs clients qu'ils viennent de recevoir de leurs fabricants
un assortiment complet de leur ligne de velours Couché si fa-
vorablement connue sous le No 1456, Ce velours, malgré sa
qualité exceptionnelle, est offert au prix trés modique de
1h cts la verge. llg appellent également l'attention des ache-
teurs sur leurs rubans D. C. I, I, 10—toutes les dernidres
puances y sont représentées

MM. Strachan Bros., de Toronto, viennent de metire sur
Je marché des nouveaux chapeaux en feutre mou pour®hom-
mes; ces chapeaux sont appelés & obtenir le plus grand suc
s

Nous recommandons tout spécialement les modéles Adonis
& Raquet qui sont conformes aux derniers styles de New-York.

MM. Strachan Bros ont une salle d'échantillons, 591 Temple
Bullding, Rue St-Jacques, Montréal, et les acheteurs y trouve-
ront M. Ls Decelles tous les samedis,

MM, Debenham, Caldecott & Co. nous apprennent qu'ils
viennent de recevolir une nouvelle expédition de magnifiques
formes de chapeaux en chenille quils sont seuls d'ailleurs a
avoir,

MM. 8. F. McKinnon & Co, de Montréal, viennent de rece-
volr un assortiment complet des derniéres nouveautés en fait
de “Ready to Wear” et de formes «» chapeaux. Leurs turbans
en feutre genre “Westwood” & “Sterling” méritent une men-
tion spéciale

La maison a également un stock varié de formes de cha-
peaux en “Beaver.”

TISSUS ET NOUVEAUTES

M. J. F. L. Dubreuil, représentant la D. McCall Co Lid, par-
tira en tournée d'affaires dans les Cantons de I'Est & partir
du 2 Septembre avec un assortiment de toutes les derniéres
nouveautés pour le commerce des Modes d'Automne.

Victor Mfg Co.

M. H. Blagdon, Mechanics Building, Rue St-Jacques, Mont-
réal, nous avise qu’il recevra prochainement les échantillons
du Printemps de la Victor Mfg Co., de Québec, comprenant
costumes et manteaux pour dames, ainsi que des blouses pour
Je Printemps et des robes blanches de premiére communion

M. Blagdon ajoute que, malgré la compétition qui grandit
d'année en année, la lingerie de dames pour l'année 1906 faite
par la Vietor Mfg Co se vend trés rapidement.

Ce résultat est 404 & la bonne qualité des marchandises
ainsi qua l'élégance des patrons qui sont soumis & I'inspec-
tion des acheteurs.

MM. K. 0. Baulté & Cle, constatent une excellente demande
pour les cravates et les foulards pour "Automne

Bn fait de cravates, les commandes continuent & porter
sur les Derbles larges, les cravates bouffantes dans les nuan-
ces vertes, rouge-vin; on remarque une diminution notable
dans la demande pour les nuances brunes.

- - - -

“ La Waterloo Knitting Mills, de Waterloo, Québec, vient
d’obtenir de cette municipalité un bonus de $30,000.00 et nne
exemption de taxes pour une période de 20 ans.

La compagnie, en échange, devra construire une manufac-
re qui, avec la machinerie nécessaire, cofitela $90,000.00; elle

Manufacturiers en
grosde:

LITS en CUIVRE ot en FER,
SOMMIERS & *“I'épreuve de la
Vermine,” Matelas, Oreiller
de Plume, Couvre-pieds.

The ool Bodding Co., Limite sz

MANUFACTURES A

MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG.

OUATE EN PAQUETS

Garantie exempte de fils et d'autres matiéres
etrange: inertes.

OUATE DE COTON:
“NORTH STAR,” “CRESCENT,” “PEARL."”

A qualité, pour cette saison, est encore meilleure que jama is
C'est In meilloure pour le prix. Fabriqucc avec du bon coton pur—
as de déchets, Demandez la Ouate en paquets “North Star,

rescent et Pearl.”

ROBERT HENDERSON & CO.,
MONTREAL.
JAMES STANBURY & CO., - -
Agents de Vente,

TORONTO

Hamilton Cotton Co.,

HAMILTON

MARQUE ‘““STAR"”

Rideaux en Chenille, Portidres et Tapis de Table.
Tapis de Table de Fantaisie et Unis, dans les
grandeurs suivantes :

44, 6.4, 8.4, 10.4, 12,4
Rideaux et Portidres dans les largeurs suivantes :
32" 34" 36" 40" 44, 48, 66 72"

et dans toute longueur désirée.

MARQUE ‘“‘IMPERIAL"

Une qualité de Rideaux Unis et Pesants, ayant
une apparence trés riche,

Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessins pour le
Commerce du Printemps.

s AGENT POUR LA VENTE : se—

W. B. STEWART

Il Front St. East, - TORONTO, Ont.
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Seide Glaceg,
Pongette Mercerisée,
Repp Mercerisé,
Silked Grograine.

leur prix.
REMARQUE.—Couleurs échantillons expédiées sur demande.

MONTREAL.
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emploiera, de plus

au moins $30,000.00 de
.

160 ouvrierg qui recevront annuellement
salalres
. .
Par suito de I'augmentation considérable de
produits, la Dominion Suspender Co., de
actuellement

la vente de ses
Niagara Falls, fait
construire une annexe a sa manufacture; celte
annexe aura une hauteur de trois étages et des dimensions de
30 x 100 pleds

. . . .

les prix de la bonneterie ainsl que des sous-vétemenls en

laine continuent & étre plus fermes; ils augmentent meme
dans plusieurs lignes & mesure que la salson savance
-
Aussi, les détailleurs qui n'ont pas placé leurs commandes

de bonne heure en aurontils certainement du regret

L.es maisong de gros nous disent qu'il leur est impossible de
placer des commandes de rassortiment
Ainsi

tée au début de

anx anciens prix

I'on nous cite une ligne da sous-vétements de laine co
laquelle on

a saison A $8.00 pour demande
manitenant $8.50; upe | Jaine autrefois a $1.90

est maintenant suite

de has de

ainsi de
qui concerne

marquée $2.25 et

Les conditions sont identiques en ¢ les ma:
chandises importées

lwes livraisons faites jusqu'a présent par les manufacturiers
prévoit pas de difficultés &

nécessalres

sont assez satisfalsantes et lon ne

se procurer les marchandises

La plupart des maisons de gros prennent actuellement les

commandes en sous-vétements pour le Printemps prochain et

l'on nous fait remarquer que les détailleurs feralent bien de
placer leurs commandes de bonne heure
MM. Tooke Bros Lid ont placé depuis plusieurs semaines

leurs échantillons de cravates pour la saison des fétes entre
les mains de leurs représentants. Cette collection a regu de
la part du commerce l'accuell le plus favorable, si 1'on en ju-
ge d'aprés les nombreuses commandes qui ont été prises

les cravates en question sont absolument irréproc hables
gquant & la qualité et an style

1’annonce de la maison W. H. Shorey
rue dans le numéro de “Tissus et Nouveautés” du mois
d'Aolt, page 43, aurait da, pour bien compréhensible, étre
accompagnée d'une vignetie autre que celle qui a été publiée.
En lisant l'annonce dans le présent numéro, on verra la mar
che, l'évolution Gant Mocho sl justement re

d'un gant, du
nommé de la MM. W, H. Shorey & Son, Limited, d’Acton, Ont

& Son, Limited, pa

élre

les sousvétements Bllis annoncés d'autre part différent de
tous les aulres parceque s “machines & alguil-
les & ressort” sur lesquelles est falt le tissu sont les
seules qui existent au Canada

Une fois qu'on a porté les sous-vétements Ellis
plus d'antres. C'est une marchandise qui ne
tablpttes

Demandez 1a
2 la Eliis Mfg

tricoter ave
“Bllis"

on n'en veut
reste pas sur les
There's a
Limlted

brochure
Company

Reason for
Hamilton, Ont

all Things"

La Dominion Suspender Co. rapporte une immense vente de
sa nouvelle bretelle “The Butterfly Une forte publicité est
pour cet article dans tous les quotidiens de la Métropo-
gorte gque sa vente par le Détailleur est rendue faclle

falte
le, d¢

La Dominion Suspender Co. a mis sur ‘e
de bretelles pour le Temps des Féotes

marché sa ligne

lLe département des parapluies de 1'Allied Manufacturing
Companies vient de mettre en stock des boites contenant cha
cune 1-2 doz. de 1uum-mu~ munis de leur nonvean Tip Top
Runner. Ces puln[. uies varient en prix de $5.00 a $15.00 la
doz. Nous conseillons aux marchands désirenx d'avoir un
assortiment de parapluies du dernier goit et de valeur ex-
o )munu«i o de de xnnndw quel qm ¢ boites d'échantillons.

La Compagnie a également boites contenant 1-2
de parapluies ouvrant autor n.mnwm

doz.

MM. Tooke Bros 1

td donnent & tout achetenr de cravates
un escompte de 10 pe. et datent lenr facture du ler
Janvier, ("est une oceasion unigue pour les marchands de
regarnir leur stock de cravates noires qui sont toujours de
vente courante

L’ETIQUETTE BISHOP

Fst la protection de tout marchand et de tout acheteur de
Robes de Fourrure et de Manteaux de Fourrure. .

Les Robes et Manteaux de Fourrures BIbH()P

chandi
qualit? reconnue

Sont éprouvés et on peut s'y s'y fier.
portant une marque — des
Cherchez 1'Etiquette Bishop.

ne la trouvez pas, ne prenez pas les marchandises. . .

DONNEZ UN ORDRE A VOTRE MARCHAND DE GROS.

Vendez des mar-
marchandises de
Si vous

Wyandotte, Mich,

The J. H. Bishop Company,

SANDWICH, Ont.

854 Broadway, New-York.

Tientsin, Chine.




TISSUS ET NOUVEAUTES 29

Nos représentants sont maintenant sur leur routes respectives
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ut :&3 de savoir exactement A qui Cerire pour des marchandises dont on a B
- 4 besoin immédiatement dans le cas d'un ordre spécial. :,E;
8" N . . ' ‘ e
Bk I1 peut étre utile de savoir que nous avons donné une attention ;4.:‘.
de Hey spéciale an placement d'ordres de répétition chez les manufacturiers, de . 3y
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avec des lignes complétes pour le réassortiment, et notre département
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ment prouve,au-deld de toute question, que les marchandises et les prix

doivent étre absolument corrects, et est un excitant pour que nous fas-
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Vente de Nouveautés en Gros. M
Prompts Expéditeurs.
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MM. Tooke Bros Lid viennent d'introduire une innovation

dans facon d'empagueter leurs cravates “Derby

A l'avenir, ces cravates seront contenues dans des boltes
dont Tintérieur sera de couleur lavande

MM. E. O. Barette & Cie, Temple Building, Rue St-Jacques
Montréal, ont & vendre un job considérable de cravates de

toutes les formes et us toutes les nuances, Ces marchand
ses sont offertes & des prix bien auwdessous de leur valeur
réelle

7/
D'aprés MM, John Fisher, Son & Co, le commerce du Prin

temps s'‘annonce comme devant étre trés satisfaisant; on
recoit de honnes commandes d'assortiment pour les draps
Melton ef Beavers pour les pardessus, aussl pour les costu

mes en twe

ed écossals
Le prix continnent & #tre des plus fermes

La collection est

aisante
. . . .

Ainsi que nous l'avons signalé dans un numéro précédent

de “Tissus et Nouveautés” la demande en fait d'étoff A ro-
principalemnt sur les Mohairs, Henriettas
Broadcloths

a eu ég

bes porte
vén

0y

tissus

fens et

ement tout dernidrement bonne vente

A grands carreaux dits “plaids.”

une
dans les étoffes & rohe

Relativement auX nuances, on recommande le noir, le vert

olive, les nuances modes et le rouge claret

L.a demande pour

Jes nhiances branes semble avoir diminué dans d'assez nota

bles proportions

DFN FISHER, SON & CO,

LAINAGES

ET

Fournitures pour Tailleurs

EN GROS

Angle Cavve Victoria
et Bue Saint-Facques,

= (Dontreal

76 Bay St., = Toronto.
ET

5357 Bue Dalhousie, Quebee, l

Notre représentant a eu l'occasion de rencontrer M. Nor-
man Paulet, acheteur du département des étoffes & robes de
MM. A
VOY age

Racine & Cie, quelques jours apids son retour d'un
d'achats en Burope wu ccurs duquel
manufacturiers de

il & visité les

principaux centres I'Angleterre, de 1lIr-

lande, de I'Beosse et de la France

M. Paulet nous rapporte que les marchés des lainages sont
suite de la grande cherté des laines bru
4 la hausse aux ache-

teurs de placer dds maintenant leurs commandes pour le Prin

trds fermes, par

tes, avec tendance 11 conseille done

temps, car il est convaincu qu'il sera impossible de répéter
les commardes aux anclens prix
in fait de

tissus pour le Printemps, les alpagas et les

éoliennes continueront & étre de grande mode dans les nuan-

ces trés claires

Pour la saison immédiate, les Cheviots, ainsi que les

Tweed, sont trés demandés; ils sont également de couleurs

claires
. . - .
M. C. X. Trauchemontagne rapporte une demands active
pour les marchandises du Printemps. La maison recoit 6ga

lement de bonnes commandes de rassortiment en Jloffes A
pardessus en Beaver et en Melton, ainsi que dans les tweeds
écossais pour costumes

Les prix continuent & étre des plus fermes. La collcetion
est honne

. . - .

M. A. Kyle, de MM. Kyle, Cheesbrough & Co., nous dit jue
los affaires sont bonnes; les commandes prises pour les mar-
Quant
aux ordres de rassortiment pour I'Automne, ils arrivent len
tement. Un bon nombre des commandes pour le Printemps
prochain portent sur les dentelles et garnitures de fantaisie.

Les prix sont trés fermes et les remises trés satisfaisantes;

gaszzzasszzzz S$$$2$$3$$$£$£

Les Gants
de Peau de

PEWNY

chandises du Printemps 1906 sont trés nombreuses

= Sont les Gants

dont chaque paire est accompagnee
d’une garantie.

222

Vous ne courez aucun
risque en les vendant.

LI

NOUS SOMMES LES SEULS AGENTS

Greenshields Limited,

MONTREAL
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TISSUS ET

échéance de Septembre a €té exceptionnellement bien ren

ontrée

. . - - . 2

D'aprés M. O, Letourneau, de MM. A, McDougall & Co., les
ommandes pour la salson prochaine ont é1é excellentes et
g ordres d'assortiment commencent également A entrer

les prix des lainages sont des plus fermes

La collection laisse quelque peu & désirer

M. Norman Paulet, acheteur du département des étoffes &
robes de la maison Alphonsc Racine & Cle e otonr
aprés un voyage d'achats en Burope, fera trés pn nement
un voyage spécial & Ottawa et 4 Québec en compagnie des
représentants de la malson dans ces deux villes

M. Paulet anra avec lui les échantillons des étoffes 4 robes
paur la salson du Printemps 1906

Noys ne saurions trop recommander auX macchands de
nouveautés d'attendre la visite de ce monsieur avant e p)
cer leurs commandes, car les marchandises qu'll a & leur ¢
frir ont été achetées dans d'excellentes conditions et, Je plus,
représentent les dernidres mouveautés des marchis francais
€l anglals.

Nous appelons d'une fagon toule spéciale 'attention des
marchands-tallleurs sur les échantillons du Printemps qui
eur seront soumis par les représentants de la wouison C. X
Tranchemontagne. L échantillonnage en question renrésents
ce qu'il y a de mieux et de plug nouvean sur no marché

Norman Paulet, gérant du département des Btoffes &
Robes et Tweeds de la maison Racine & Cie ¢ arrivé
d’Europe le 10 Septembre courant, apr une absence de deux
mois pendant laquelle il a visité les marchés d'Angleterre

osse, Irlande et France, en vue des achats pour la procha-
ne saison de printemps

D'aprés MM, Geo, H. Hees Son & Co, de Montréal, les af
faires en potre ville ainsi que dans la province de Québec
en général sont trés satisfaisantes, Tout parait annoncer nne
excellente saison d'Automne et d'Hiver a demande pour les

leaux et les étoffes d'ameublement continue & étre des plus
fortes. Les prix sont trés fermes et la collection régulitre

Toujours dans le Progrés.

Quand les créateurs de la “Ligne Menzie'" ont placé, pour
a premiére folg la saison derniére, leurs produits sur le mar
ché, ils avaient assez de confiance dans le mérite de leurs
marchandises pour s'attendre & une réception cordiale de la
part du commerce de Papiers de Tenture en général; mais
ils ne pensaient guére que, dans le court ntervalle de dix
huit mois, ils seraient appelés & agrandir leur manufacture
pour pouvoir répondre & la demande qui leur était fal rest
pourtant ce qui a eu llen, et anjourd’hui un beau magasin de
construction nouvelle prouve jusqu'd l'évidence le falt que
dans ce peu de temps, les gens qui ont pour nom Menzie
sont arrivés & leur période de progrés

lls ont acquis un autre terrain d'environ 00 pieds car
rés et, sur ce terrain s'éléve maintenant une belle structure
en brigues; ce qui leur fournit une capacité de plancher d'en
viron un milllon de rouleaux, Cela allégera grandement la
bditisse principale pendant la saison de fabrication et proen
rera un espace de surplus pour une machinerie additionnelle

Leur vole de chemin de fer, qui se raccorde 4 la ligne du
G. T. R. & une distance d'environ 500 verges, a é1é poussée
Jusque sur lesg terrains de la manufacture, et comme cette
branche du Grand Truk est probablement une des sections
les mieux desservies d'Ontario, les facilités qu'a cette com
pagnie pour une prompte manipulation de forte production
ont été matériellement augmentées, L'expédition rapide des
commandes est un des points qui militent en faveur de cette
maison et qui devrait se rencontrer dans tont établissement
qui a pour but de se conserver la clientéle du marchand dé-
tailleur entreprenant

Les gens de la “Ligne Menzie' se sont mis & l'abri d'une
interruption de travail causée par cet ennemi gui menace tou
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te industrie—le feu—et dont les effets dévastateurs ont si
souvent dans le passé entravé les plus belleg entreprises du
pays; @ cet effet ils ont installé dans toute i un
pareil antomatiqgue moderne pour combatire ndle
outre une brigade bien organisée, formée parm! les employés
babitant dans le voisinage, est toujours préte & répondre &

premidére alerte. Le systéme pour combattre le feu a &

sa disposition un réservoir d'eaun d'une conmtenance de o. 000
gallons; en outre un autre réservoir de 10,000 gallons a 6té
installé pour besoins généraux ot s cabinets de tollette
des employés Mall gui sort quelgue peu de 'ordinalre
“t qul est digne remarque, o' U'lmmense citerne en ¢f
ment, d'une capac e 260,000 gallons, située au-dessous du
nouveau magasin et qui approvisionne les autres réservol
Griice & ce systéme g ssement a toujours a sa disposi

m une quantité d'eau égale a4 290,000 il lons

Inutile de dire, par conséquent, que les affaires de cette
saison jusqu'd date ont progressé par auts et par bonds
tout indique pour le moment gue usine aura peine A falre
face & la demande

Comme falt matériel, en vue d'ordres précipités, une nou
velle machiner commandée, et on espiére qu'elle sera
installée et pré t service, dans l'espace de trente
jours

A en juger par le progrés déja fait, le Commerce Canadien
a fait une réception cordiale aux papiers de tenture de la
Ligne Menzie t ¢ A juste titre, pour quelqu'un quicon
vait les méthode a Compagnie. Sa devise ost Qualité
A nn prix ralsonnable, et traltement ju mr touw

Le chef d'une de | maisons

de gros nous

forme que les prix de & cotonnades pour la salson

Printemps 1906 vienne prix sont A peu
de chose pré emblables of 1 guen Printemps

dernier On ne prévolt hangements
prochains dans les | § alt que malsons de

gros ont toutes place ependant
que les prix solent modifie weront les

répétitions des commande

A une assemblée Cotton Co

tenue le 30 Aot npagnic, a

donné sa démiss M. Lounis Sim érant, a
16 nommé @ s M. Simpson avi fonctions
de gérant 11 y a bientdt cing ans apré réputa
tion des plus enviables dans 1'industrie

da

colonniére du Cana

. . . .

La rumeur d'une gréve prochaine dans les filatures du Lan

cashire vient d'étre démentie. Les patrons qui voulalent faire
une réduction de 5 p. ¢, sur les salaires ont abandonné ce pro
Jet et ont fait une entente avec leurs ouvriers, entente qui
restera en vigueur jusqu’an ler Mars 1906

. . .

Prix des Indiennes de manufacture de Magog pour la

salson du Printemps 1906

Prints—H, 24, in., light colors, and navy
Prints—No. 1, 26 in

Prints—No. 2, 28 in

Prints—H.P,, 31, 82 in

Prints—F.P., 31 in

Prints—C in

Prints—D.C,, indigo, 32 in
Prints—G.C,, indigo, 31 in
Prints—A.A, 27 in. .
Shirting—XXX, 40 in
Drill—Durban drill, 28 in
Drill, 408 dril), 33, 34
Drill

Drill

Drill—265 drill,
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Batiste, 28 in 08
Jasmin cords, 29 In s
Schreiner, 32 in 11
Matalasse : 124
Violette n 10
Stripes—Toklo stripe 1 124
Stripes—Mercerized Jap es, 28 ir 15
Suitings —Sateer T 10
Sultings—Summer suitings, 28 iy "W
3 gs—8.B. flanellette, 26 in 063
ng, 24 in 16
24
cretonnes 7in U
Oatmeal cretonnes, 30 iy 10
en ceretonne 312 In 10

MM, A O. Morin & Cei, offrent & des prix (rés réduits nne
ection de flan t I'enfants es ma
s sont dans les dessins les plus nouvaux et dan

nance es plus attrayantes
MM. Grenshileds 1 le leurs
sentant i pa fre semaine A'Octobre
hantillon n Crum
La maison consellle comman
les de bonne heure ¢ prix peut
e produire Inopin

SOIES &
SOIERIES

presq

dtement épuisée. Cet article a été plutdt une surprise pou
e Commerce, fait d'ur tout lans un nouveau d

n, d'une 1 " 1 1 pe 1é6taillé La

wetion de la Mar Ire sera augmentée p

n prochaine

Le Muf Bljon pour Daw fait pa agara Neckwear
(&} est a " Dan Mng ¢ t plus x
vea

J. H. Mishkin & Co,

L Ouse Relia € maii, sefort
€s amis tous les jours; o 15 et A
flance; & la coupe parfaite, au style correct el # 1a bont
nain-d'oenvre. lwes ordres pou Automne sont entidérement
satisfaisa et la maison prétend qu'un coup d'oeil jeté sur

es échantillons convainera le plus sceptique
M. Mishkin, propriétaire de la marque “Reliab e fat
ne réputation enviable dans commerce par sa courtoisic
exceptionnelle en affaire C'est un des plonnierg du commer
¢ des blouses de sole au Canada et connalt parfaitement les

gences de marché

Une deg spécialités d maison et qui acquiert une faveur
mér c'est une ligne blouses en batiste ¢ aine, dont
e prix var de $29 par douzaine en montant. Le numéro
A $24 est déerit comme article exceptionnel, Ce tissu est plus
éger que de la flanelle et est supérienr au coton On pent
aw e laver, et on le trouve dans une série compldte de
onlurs, généralement en effets re tallleur

The China and Japan Silk Co., Limited

Baucoup d¢ gnes du Printemps de cette maison sont
maintenant offertes an commerce et détailleurs sont invi
de bhonne heure de bons o d’'importation, car

nt trég fermes et durciront probablement lLes

ruge en jute <t rugs de coton de Chine et du Japon
sont en antités pius andes g n'ont encore €€ vus au
Canada. lLeg or s prig par firme, pendant la derniére

prospérité. Bien
récente, ¢

continvation de
de fondation relativement
enviable dans commerce. Les soie
attention sérieuse. Le nombre

au-deld de toute description,

que

e g'est

salson urent une
ette mal
acquis une réputation
es Japonaises meéritent une
s nouveautés Japonaises est

on &oit

et l'assortiment a besoin d'étre vu pour étre appréc La
nouvelle et spacieuse demeure de ce compaguie 1 pre
290, rue Stdacques Montréal, est pleine

mier étage du No
estions avantage

1seg pour les acheteurs avisés

TISSUS ET NOUVEAUTES

Les échantillons de Soleries et Formes d'Automne,
tion de la Niagara Neckwear Co., sont entre les
voyageurs

produc
maing de

M. J. Franklin, de la North Western Fur Co, dit que l'on

a tout lieu d'étre satisfait des apparences pour le commer
ce d'automne. Ma es prix relativement élevés, les four
rures cette année seront plus portées que jamais. En ce qui
oncerne les prix, les dernidres ventes a l'encan tenues a
Londres établissent de nouvelles angmentations sur certaines
irru ainsl, le Mouton erse a augmenté de P
Vison et la Loutre ont augmenté dans los mém propoy
ns et le Chat Sauvage de 15 p. ¢
. . . .
M. Louls Decelles, représentant MM. Strachan Bros, nous
1 chapeanx durs de couleur noire conservent com-
ne par le passé leur grande vogue: les formes, cet automne,
ylemer mémes que celles du Printemps de
| marqu ent-fre que es bords sont plus cam’
v Nort rue St-Paul, Montréal, a
me irrures que l'on pul trou-
Ve A M supportent trés avantageuse
a o des autres maisons; la com-
pag s'approvisionner avant la
ernlére
.4 J u er, de Quéle vient de publier
I 1¢ ments en fourrures, manteaux 5
collerettes, boas, collets, manchons, étoles, pelerines
Asqu tourmalines, gants, mitaines, ete. pour la saison
hiver 1905-0
Ce catalogue de 40 pages entre couverture devrait étre dans
T le tou dans ces articles

marchands intéressés

| o
ei {
e

M R A

istate que

gérant de la W. R
usqud

Brock Brock Co, 14d, de Mont-

réal, o« présent les commandes pour le

commencement de Septembre ont été trés nombreuses La

situation générale est des plus satisfaisantes; une grande
confiance dans l'avenir semble régner & travers tout le
Canada; on se base sur le fait que non-seulement les récoltes

ont été abondantes mais en outre que, depuis bien longtemps,
es fermiers n'ont pas obtenu une moyenne de prix aussi
élevée pour leurs produits

Les hausses répétées et les hauts prix qui réglent
actuellement les marchés de cotonnades et de lainages ont

es marchands ont plack de bonne heure 'eurs com-
oing immédiats et futurs, dans la crainte

fait que

mandes pour les be

d'une angmentation éventuelle de ces prix
- . . .

Le Aofit dernier a eu lleu & Québec, an Chateau Fronte-
nac, une assemblée des manufacturiers et des marchands en
gros de chaussures, Ils ont formé une association portant le
nom de “Wholesale Shoe Association of Canada.”

Les officiers snivants ont été nommés: M, James Robinson,
MM. Ritchie et Hamilton, Pride, Kilgour, Erskine,
vice-présidents, M. Hagar, trésorier et M. Wall, secrétaire.

président
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Avant de se séparer les membres ont adopté la résolution
suivante: Btant donné les hauts prix des matiéres premie
res employées dans la manufacture s chaussure el ab
solument nécessaire d'augmenter les prix de vente de o
marchandises

. . . .

M. J. L. A. Racine, de MM. Alphonse Racine & Cie, nou
avise que lesg affair sont tout aussi actives que pendant
Je mois passé. La demande pour les marchandises dautomne
telles que les sous-vétements et les flanellettes est des mel
leures

les prix sont fermes sans exceplion aucune Quant aux
palements, ils ne donnent pas lieu a des plaintes

. .

D'aprés M. A. O, Morin, les affaires continuent a étre as
sez satisfaisantes, et v a eu depuis quelques semaines un
certain réveil dans le commerce de détail de Montréa; quant

A la collection elle n'est que passé

Les prix de toutes les marchandi sont trés fermes quand

ils ne sont pas A la hausse. La demande actuelle porte sur la

bonneterie et sur les draps imperméables pour la confection

des manteaux et pardessus

. . . .

Un marchand nous fait remarquer que la tendance pour les

nouveautés, en fait de marchandises, est pour ainsi dire ex
cessive. Alpsi, dans les tissus de laine et de coton est
pour ainsi dire impossible d’obtenir que ordres de r¢
pétition soit exécutés & la lettre; on fournit difficilement des
marchandises absolument identiques & celles des premiers
envois
. . . .
La ville de Arnprior vient de voter un bonus de $35,000 a

a Allled Manufactur
médiatement faire

ing Companies qui, en congéquence, va in

construire davs cette v une importante

des manufactu
Hull

manufacture de chemises qul prendra la place

res existant & 'heure actuelle & Montréal, Sorel et

@@@@@@@@@@é‘)@@@@@

ARLINGTON

@ Faux-Cols, Manchettes, etc., @ 'epreuve de I

*
NS T
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Supérieurs aux articles en toile.
En avez-vous en stock? 8i non, pourquoi pas?
Ils sont de la fabrication la plus parfaite.

Le plus grand assortiment
de styles et de qualités.

EN VENTE DANS TOUTES LES MAISONS DE GROS.

TISSUS ET NOUVEAUTES

Par sulte de cc extension I"Allied Manufacuring Compa
Y a en position de consacrer dans sa manufacture de
Mo Al un es) ancoup plus grand au département des
Vi nen pour dames, alnsi qu'anx manufactures de pa
aplu bretelle ce qui d'ailleurs était devienu abso
I a al t le 1a grande augmentation de la

rande pour ces art 5

. . . .

MM, G yields Limited nous informent que les affaires

mt actu tives; les palements sont de pre
mier ordre me urs que l'année derniére & pareille
époque, Ce q fait que l'on s'attend A& une excellente saison
d’Automne

. - " .

MM. 1 Hirshson & Co. rapportent que les affaireg sont
trés passables; la demande porte sur toutes les marc handises
{'automne que les sous-vétements en laine, la bonne

rie o ohile foulard te,, ot

Les patems ont réguliers

. - - .

l.e représentant de la Hudson Bay Knitting Co. rapporte
AT rande activité dans affaires; les livraisons pour I"Au
omir font dans d'excellentes conditions.

Les prix des matidres premidres, surtout ceux des cuirs
ug tent dans de fortes proportions

L¢ alements vont en s'améliorant

- “ .

M. J. 8 Léo, directeur gérant de la New-York Silk Waist
Mg Ce bhonne activité dans les affaires

La dema ur les blouses en taffetas unis et car

aut flanelles francaises

Nous attirons wttention des lecteurs de “Tissus et Nou
veants I'annor de M. F, StJohn. Ainsi qu'on pour
ra le vo te maison s'occnpe exclusivement du placement
des jobs toute nature, aussi bien dans la marchandise s@
ch oprement dite, que dans les fourrures, etc

®
&

gent pour 1'Ouest: JOHN A. CHANTLER, Toronto, Can.

%@@@@@@@@@@ DR ODFO®;

Agent pour 'Est: DUNCAN BELL, - -

Montréal.

§
&
:
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Butomobiles

ecauville

La voiture Garantie
de cholx

des -
Connal -

Les Machines les plus parfaites au monde.

Tous ceux que cela intéresse devraient venir les voir au

Dictoria Jkating Rink

ENTREE PAR LA RUE STANLEY, EN
ARRIERE DE L’HOTEL WINDSOR.

Livraison Immediate.

Canadian Motor Car Company
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Les jobs offerts par M. St-John sont vraiment des occa Parmi ces importations, nous relevons des vétements pour
slons, car les prix qu'il cote sont toujours en dessous de ceux enfants, capelines avec capuchong pour dame jerseys pour
des manufacturiers. M. St-John est également sur le marché dames, paraplules, chiles, sous-vétements de coton et de lal
pour l'achat de n'importe guelle balance de stock et il pale mne; en un mot, tout l'assortiment des marchandises séches
comptant les plus hauts prix lls sollicitent votre visite

MM. Tooke Bros. 144 donnent une attention toute spéciale PERSONNEL
A la fabrication des vestes d'été, des pantalons en duck et des
gllets pour commis de bar et waiters. Ces articles ont eu un M. E. Perreaunlt, voyageur de M. M. L. Hirshson & Co., est
tel suceds que MM. Tooke Bros. Lid ont ande peine & suf

fire & la demande

Nous recommandons aux marchands progressifs d'examiner
cet assortiment qui est d'une vente facile et qui laisse une
belle marge de profits

Nous apprenons avec regret que M. A, Jobin un des voya

geurs de commerce les plus connus de Montréal, a été vicu
me, & St-David d'Yamaska, vers le commencement de Sep
tembre, d'un accident qui aurait pu avoir des suites trés gra

s nouvelles, M. Jobin est en pleine voie
il espére pouvoir reprendre la route prochai
MM. Ky-

ybin est un des plus anclens voyageurs de

de retour & Montréal aprés un voyage d'affaires dans le Haut-
Canada

M. T. J. Bernier représentant la maison C. X. Tranche
montagne, visite actuellement le commerce des Cantons de

st
M. F. A, Rodden, acheteur de MM. Brophy, Cains Litd, qui

est actuellement en Burope sera prochainement de

M. James Alexander, président de la 8.
Co, Ltd, a visité Montréal au
septembre

M. David Nadeau, représentant la maison C. X. Tranche
montagne, fait actuellement un voyage de placement dans
I'Ontario. La tournée de M. Nadeau s'étendra jusqu'au Sault
Ste-Marie

retour.
F. McKinnon &
commencement du mols de

le, Cheesbrough & Co, quiil représente '“\f.'\ - d”:’“'“l “‘:]‘, M. John Milne, acheteur du département des merceries
ur les deux rives du Stlaurent situées en-dessous de .. yaj John Macdonald & Co., est de retour d'un voyage
ec., Pendant son absence forcée, M. A. Jobin a été rem rope.
lacé par M. Ro e 0 "
Jupes e "~ e S M. Louis Champeaux, représentant la maison A. 0. Mo
M. B. B. Cronyn, vice-pré nt de la W. R. Brock Co, Ltd rin & Cie, prend actuellement des commandes de rassortl
est de retour au Canada depuis le 10 Septembre pour y pro- Went auprés du commerce de Montréal
céder A linstallation de la nouve agence que la Compa M. R.J. Mathieu, représentant la maison Chaleyer et Orkin,
gnle vient d'onvrir & Londres sous la direction de M. A, Hew est actuellement en tournée d'affaires dans le district du
at, autrefois acheteur pour la W. R. Brock Co Lid de Mont Nord
réal ~M. A. O. Morin a fait une visite d'affaires d'une durée de
S 8 jours & Québec et dans le district environnant, au commen-
Examinez ces jobs — il y va de votre intérét! cement de Septembre
MM. L. Hirshon & Co., 1782, Rue Notre-Dame, Montréal, ont M. Norman Paulet, acheteur de MM. A. Racine & Cle,
la réputation d'offrir au commerce les jobs les plug profita est de retour A Montréal aprds une absence de deux mois et
bles. lls viennent de recevoir d'Angleterre une grande quan- demi passés sur les principaux marchés d’Burope,
tité de m handises qu'ils offrent & des conditions de bon M. Gustave Barette, de MM. E. O. Barette & Cie, voyage
marché jusqu'a présent inconnues au Canada actuellement dans la partie est de 1'Ontario.
CRADS Nag Laine a Tri t
k coTer
. (Ruche d’'Abeilles)
Fabriquée par—=——s—~
= v
) & ° !‘J & QJ Bi “.DWIN
) . L] .
)
& PARTNERS, Limited.
: . HALIFAX, Angl.
SRS SR o it = Les plus anclennement établis et les plus grands Filateurs dans

REGISTERED

TOUS LES GENRES DE LAINE A TRICOTER
CONNUS DANS TOUT LE MONDE CIVILISE

r

Laine Fine d'Ecosse Laine Fine Mérinos Andalousie
Laine Tordue Laine Souple A Tricoter Laine de Cocons et d'Eider
Laine Fine Petticoat Laines A ilets, Laines Soyeuses Ivorine
Laine Mérinos Souple a Gile Toison
Laine Fine de Berlin Lady Botty Dresde
Laine Fine Balmoral Shetland Laine A Raccommoder
TOI;‘.QI de ll: l;nnrqno “ Bee Hive "; aussi laine fine d'Ecosse A Lettre AGENT:
ouge \
Spéolalgmont ldnptén ?our le t.rleot A la main et A la machine. ‘
Nous un meilleur rendement et
dnront plus Ionnem s que n'importe quelle autre marque.
Nouvelles qualités: l.ahu- Cocon, Ivorine et Eider “Bee Hive 9
EN GROS SEULEMENT. DEMANDEZ DES ECHANTILLONS, MONTREAL et TORONTO.
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Au Commerce
de la Ville

M. Nap. Miaguy & 'honneur de prier tous les mar-
chands tailleurs de la Ville et de la banlieue de Montréal
de ne pas acheter leurs doublures en fourrures, Mouton
de Perse, Vison et Loutre avant d’avoir visité I'établis
sement de la North Western Fur Mfg, Co, qui a une
ligne compléte de fourrures & des qualités et i des prix
qui satisferont tous les acheteurs

M. Jos, Gauthier a commencé A visiter le commerce
de la Ville,

Au Commerce
de la Cam@gﬁ

Ne placez pas vos ordres en fourrures
avant d'avoir requ la visite de M Pantaléon
Jobin qui commencera sa tournée en No-
vembre avec les lignes les plus complites
de fourrures,

The North Western Fur M'f'g Co.

393 Rue St-Paul,

MONTREAL.

£

39




de la China & Japan 8ilk Co., Lid, de

—M. J, F. Hughes,
un voyage d'affaires dans les Pro-

Montréal, vient de faire
vinces Maritimes

—M, J. W, Howard, autrefois
Cotton Co., est mort & Chambly-Canton le
défunt était agé de 83 ans

—M. W. R. Bruydre, représentant la maison Bdward Mc
Connell & Co, toiles en gros, & New-York a vigité le com-
merce de Montréal vers la fin du mois d'Aont

—M. Joseph Mayor qui a occupé pendant de longues an-
nées des fonctions importantes a la Canada Cotton Mills de
Cornwall vient de décéder

—M. T. P. Willlams, acheteur du département de MM
Greenshields 1td, est de retour a4 Montréal aprés un voyage
d'achats €n Europe

—M. C. X. Tranchemontagne
ge d'affaires & Québec €t dans le district

secrétaire de la Montréal
26 Aoft dernier. Le

fera prochainement un voya-
environnant

—M. G. B, Fr r, de la MM. Greenshields Lid., qui estac-
tuellement en Europe, sera de retour A Montréal an com-
mencement dn mols d'Octobre

—M. Napoléon Robitaille, voyageur de MM. H. Geo. Hees,

Son & Co, visite actuellement la clientéle de Montréal avec
les échantillons pour la saison d'Automne

—MM. F. Cains et Jos. Brophy, de MM. Brophy, Cains Co
LAd, ont passé plusieurs jours & Ottawa, lors de lexposition

—M. 1. Mishkin, le fabricant biem connu de blouses pour
dames est de retour & Montréal, arpés avoir passé une se
maine A New-York.

—M. Jos. Rousseau, représentant MM. Brophy, Caing Co
Lid, a tout dernidérement fait un voyage de placemepnt dans le
distritet de Trois-Rivieres

—M. Louis Decelles, représentant MM. Strachan Bros dans
la province de Québec vient de faire un voy dans les Can-
tons de I'Est

—M. Wm
actuellement A New-York pour y
nouveautés d'antomne

—M. W. R. Brock, président de la W. Brock Co, Lid, vient
de faire un voyage d'affaires a travers la Nouvelle Beosse et
le Nouveau-Brunswick.

—M. O. Létourneau, de 'a maison A. M. McDougall & Co,
a passé la premidre smaine de septembre dans la partie
ouest de 1'Ontario. Ta clientdle de la maison augmente consi-
dérablement dans cette province

—M. Fred. Caldecott, de M. Debenham, Caldecott & Co,
a assisté aux ouvertures de modes tenues par la maison dans
la ville d'Ottawa.

—M. J. M. Landry, représentant MM. A. McDougall &
Co, dans la ville de Québec, a passé plusieurs jours 4 Mont-
réal au commencement du mois

—M. J. Palmer, achetéur de MM
Co, est actuellement en Europe.

—M F. X. de Grandpré, est de retour & Montréal aprés
avoir passé plusieurs jours & New-York oi {1 était allé cholsir
les derniéres nouveautés en fait de chapeaux

—M. H. 8. Arnold, de la New-York Silk Walst Mfg Co.,
vient de faire un excellent voyage d'affaires & Toronto.

—M. A. R. Wilson, chef du département de la publicité de
MM. Greenshlelds Ltd, est de retour & Montréal aprés avoir
passé plusieurs semaines & Old Orchard Beach, Maine

Alexander, de MM, 8. F. McKinnon & Co est
faire les achats des dernidres

Debenham, Caldecott &

T RNt Y%
Lignes de JOBS Importées
dans toutes les catégories de é

Marchandises Seches et
d’Articles de Fantaisie

Anglais, Frangais, Belges, Suisses, Autrichiens et Allemands

L. HIRSHSON & CO.,
1782 rue Notre-Dame, MONTREAL

Tél. Bell, Main 2715, Tél. Marchands, 636.

e
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—M. G, Ferrier ’!‘orrlm-o, représentant la maison Geo. H
Hees, Son & Co, vient de partir pour une tournée d'affaires
dans les cantons de 1'Bst

—M, B. B. Greenshields vient de passer plusieurs semaines
& Cacouna.

M. B. 8. Wadsvorth, représentant la New-York Silk
st Mfg Co .visite actuellement le commerce de 1'Ontario
avec les échantillons pour I'Automne.

»—‘.\l E. Foster, acheteur européen de MM. Tooke Bros lad,
:mrnrn pour les vieux pays dans le courant du mois d'Octo
e,

—M. R. Lucas, trésorier de la Hudson Bay Knitting Co,
est de retour A Montréal aprés une absence de quelques se-
maines,

SOCIETE DES MARCHANDS DETAILLEURS DE NOU-
VEAUTES

Il ya eu une assemblée des Marchands Détaillenrs 2 Nou-
veautés, le 15 Septembre, sous la présidence de M. J. 0. fa-
rean. Parmi l'assemblée nombreuse nous avons remarqué
MM. O. Lemire, A. Roulean, 1'échevin Couture, A. Fleury, F.
Lemieux, W. U. Boivin, ete,, etc

l.a séance fut entidrement consacrée & la lecture de la
constitution de la nouvelle Association des Marchands Détail-
leurs du Canada, société qui est appelée & remplacer la Fé-
dération.

M. J. A. Beaudry donne lecture de cette constitution quiest
adoptée et l'assemblée s'ajourne

MM. E. O. Barrette & Cie Temple Building, Rue St-Jacques,
Montréal, nous prient de porter a4 la connaissance du pu..ic
qu'ils sont les agents exclusifs pour la vente des produits de
la Dominion Suspender Co Ltd et de la Niagara Neckwear
Co dans la province de Québec y compris la ville de Québec.

11 y & lieu de ne pas tenir compte d'une note imprimée page
12.., dans le présent numéro o il est dit que les deux mai-
sons cl-dessus ne sout pas représentées 4 Québec par MM. E.
0. Barrette & Cie.

05 Voyageurs offrent main-
tenant notre fameuso

“'MARQUE MAPLE LEAF "

Maple Leafl Br

BAS, DEMI-BAS, BAS DE DESSUS ET BELLES MITAINES
ourle de détall
anquez pas de voir les échantillons de notre marque

Ne mi
:Iloln connue avant de donner notre ordre pour 'autom-

. . .y
The Coderich Knitting Co., Limited, Goderich, Ont.
ETABLIE EN 1806.
J. B, LEWITT, . - - - - Gérant.
A. L. GILIN, Agent de vente pour la Provines d» Québee,
28 Victoria Chambers, 232 rue McGill, MONTREAL.
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“Ligne
Menzie”

UNE COLLECTION DE PAPIERS FAITE
POUR SATISFAIRE LES DEMANDES DU
PUBLIC ET LES EXIGENCES PRATIQUES
DU COMMERCE DECORATIF DANS TOUT
LE CANADA,

EFFETS ARTISTIQUES,
COULEURS SUPERIEURES,
VALEURS EXCEPTIONNELLES.

NOUS NE SOMMES PAS DANS LA COMBINE
~NOUS FIXONS NOUS MEMES NOS PRIX

ECRIVEZ AUJOURD’HUI POUR DES ECHANTILLONS.

THE

MENZIE WALL PAPER CO.,

LIMITED

TORONTO, CANADA.




~A PUISSANCE DU SAVOIR

ou qui, daus

l.e jeune garcon gui a son avenir tout tracé
une certaine, mesure, a quelgu'un de sir pour laider et I
guider dans la période décisive de sa vie ol la séve se déve
loppe dans l'arbre, est un individu heureux. L’arbre croit
dans la direction de la séve: c'est un axion On attache une
grande importance aux luttes quont eu & soutenir, dans le
commencement de ur vie, certaing grands hommes qui sont
devenus céldbres dans 'histoir Mais Il faut se rappeler que

nombreux et que beaucoup de grands hom

ceux-ci ont été pen

mes ont eu & leur disposition ces années de leur jeunesse
pour étudier et pour jouir de la vie sans ces cruelles priva
tions. 11 est vrai que le frottement de l'acier contre la pierre
4 feu détermine I'étincelle qui allume I'incendie; mals, d'un
autre cOté, le feu est souvent de nul effet. Nous dirong enco

le jeune homme qui voit son chemin clair dans la vie

d'une

re que
et qui entre slre dans une affaire ou dans une

C'est

maniére

autre coté

profession a la chance pour lul le la ques

tion gue nous voulonsg considérer

Des milliers de
min sans l'aide, ni
premier effort consiste & gagner leur vie, et

but

jeunes gens sont obligés de faire leur che

l'influence d'amis ou de parents Leur

beaucoup n'ar

rivent jamais & percevoir parfaitement le véritable de la

vie. Ils manguent d'instruction et ne s'en rendent pas comp

te. Ils volent qu'ils occupent des positions laborieuses et mai

grement payées sans avoir une compréhension claire du poun
voir que posséde un esprit cultivé

Le premier commandement de “Success” que ces gens-ld

La Maison a pour prin
cipe de ne mettre en
vente, méme aux prix

PRINTEMPS 1906
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doivent apprendre est celui-ci z des livres.” L'Instruc
tion réveille les a ations endormie elle améne dans 1'u
pivers un monde d'idées brillantes ne peuvent jamais ex

ister pour lignorant. Outre le vif plal ntellectuel que don
ne le savoir par lui-méme e savoir marche de pair av
ambition ¢ la ou Vambition exisl ¥y a4 un mouvement
continuel en avant et progressif

Av avoir général, vient le désir de chercher une spé
clalité vers laquelle toute la intellectuelle puisse étre
dirigée, Cela veut dire perfectionnement dans un métier; cela
signifie satisfaction, richesse, lolsir, plaisr & voyager, ap
précation plus intime des beautés de la nature et de l'art

et une vie bien ordonnée. L'acquisition du savoir implique
du travail, mais sa récompense est abondante; elle est & la
fols tangible et intangible. Beaucoup Ae personues profitent

peu des occasions; coux qui doivent eréer les occasions sont

ceux qui probablement en profiteront. 11 n'y a pas de place
qui vaille la pelne qu'on s'y arréte tant que tout le talent
n'a pas été développé & son plus haut point de perfection, et
toute la force dont nous sommes animeés n'a pas été em
ployée au mellleur avantage. 1 uccdés ne s'obtient pas par
le repos et le mécontentement; mais « le développe
ment continuel de I'élément dont nous sommes partis, c'est

le progrés pas & pas et une délermination de lutter sansces

w0

La bonne fortune est la compagnie du travail,

Tout réussit & celui qui ne perd pas de temps.

Une race doit étre
mafitresse des Ins-
titutions qul

los plus réduits, que des
marchandises do premier
choix et de trés bonne
qualite

Adressez-vons i

notre Maison pour fous vos achats

golvent ses épar-
gnes

L'UNION FuiT LA FORCE

ot vous aueez découvert le chemin du Suceés.

Mor PLESSIS
“ Agons un ardent amour
pour les véritables intéréts
de ln Patrie.

LAFONTAINE

Afirmons nos droits

Nos voyageurs sont actuellement en route avec les plus hautes
nouveautés pour le Printemps 1906 et ’assortiment
pour 1'Automne 19os,

Draperies Anglaises et écossaises

Tissus a Pardessus Unis et de Fantaisie
VOYEZ NOS
Fournitures en tous genres pour Taillsurs
DEMANDEZ A VOIR NOS
Vecunas, Cheviots et Serges Noirs:

Notre Spécialité.

Cela vous paiera d’examiner nos marchandises sous le rapport de la
Nouveauté, de la Variété, de la Qualité et des Prix, avant
de donner vos commandes.

PAPINEAU
Donnez 1a
anx Produits canadiens

CARTIER

“*Travaillons pour le main
tien de nos igstitutions.

CHAPLEAU
“N'allons pas négliger nos
anteges,”

ATTENDEZ NOS VOYACEURS OU, A LEUR DEFAUT, ECRIVEZ-NOUS :

C. X. TRANCHEMONTAGNE

315, RUE SAINT-PAUL
MONTEREAIL. .

MERCIER

“Employons notre énergie
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Les Célebres

CORSETS

P.D.

Sont I'étalon reconnu de tous les CORSETS
de Haute Classe. Ils ont sans aucun doute

Ceci a €t¢ obtenu uniquement par le mérite

et les hautes qualités des marchandises.

KONIG & STUFFMANN

Il Carré Victoria - MONTREAL

Seuls agents pour le Canada.
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LE TRAVAIL DES HOMMES ET DES FEMMES

Pendant la derniére moitié du dernier sidcle, de mombreu
ses et nouvelles branches de l'industrie ont été ouvertes au
travail de par l'application aux opérations ~ml
nidres e moyens de inventions

I'homme

aux nouvelles

transport de

en électricité; le champ des emplois pour I'homme a été ain
sl agrandi, de sorte qu'on peut difficilement dire que les fem
mes encombrent les sitnations

los emplois, mais la

de la main

un changement dans
en égquilibre dans la division

1l s'est
balance
d'oeuvre

produit
s'est tenne
Le résultat général a été une multiplication des occasions
I'instruction et de l'indépendance, et hom
travail de la femme

pour acquérir de

mes et femmes ont bénéficié du

Les femmes ont en réalité monopolisé les situations de cla
vigraphes, & cause de leur aptitude spéciale pour ce genre ue
travail, Connaissant les salaires payés aux clavigraphes, j'al
gouvent demandé pourquoi les hommes étalent exclus de ces
gituations, et on m'a toujours répondu gue les hommes ne
font pas d'aussi bons clavigraphes que les femmes, écrit
Clarinda M. Cope.

Dans un bureau ol je remarqual sur la liste de pale que
des femmes recevaient jusqua $125 par mois chacune, je po
sai la méme question et on me répondit que les hommes ne
faisalent pas l'affaire

Parmi les sténographes et clavigraphes des BEtais-Unis, 76
pour cent sont des femmes; parmi les instituteurs 67.4 pour
cent sont des femems et cette proportion s'éléve méme a4 91
pour cent dans certains états de la Nouvelle Angleterre,

Bien que le nombre des femmes entrant dans les mdustries
augmente, prennent la place des enfants
Le nombre des enfants employés dans les industries manu-
facturidres a été en décriossant constamment, et ils ont 6té

: HIVER 1906

elles simplement

nteaux en Frieze, Drap, etc.
Collerettes et Manteaux
doubles en Fourrure, Jupes en
Drap. Tweeds, etc.
Costumes Noirs et de Couleur.

TOUS LES MODELES LES PLUS NOUVEAUX

Special :

KCHANTILLONS SOUMIS SUR DEMANDE, SI
LES VOYAGEURS TARDAIENT A VOUS VOIR

Phones : Bell Est 2603, Marchands, 322,

¢ Manteaux
d’enfants.

Jos. Lamoureux

178 Rue Montcalm - MONTREAL.
0000000000000 CRee®
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des femmes les

exclus compldtement de industries;

ont

certaines
remplacés
moins de

8i on défendait & toutes les jeunes filles dgées de

seize ans de travailler dans l'industrie des vétements, elles se-

rajent remplacées par des femmes et non par des hommes
Il en serait de méme les jeunes
sl ces positions devenaient vacantes

des positions occupées par
filles dans les magasins
gagnant
A un comptoir de rubansg ou de dentelle,
mentaire qui en résulterait
aux

81 des commis des salaires élevés étaient employés

la dépense supplé

devrait nécessairement étre ajon

1ée prix des marchandises

L'INSTRUCTION DE L'HOMME D'AFFAIRES

Une éducation €troite et médiocre n'est pas suffisante pour
I'homme d'affaires Il & besoin d'une éducation plus large
méme que l'avocat ou le médecin. La science des affaires

comprend beaucoup d'autres sciences, € plus que de 1'€
Blle

délicates

est
conomie politique
rencontre de
I'homme d'affaires doit
de 'humanité dans le

renferme la sclence morale, car on

questions d'honneur; [histoire, car

conuaitre quelles ont été les luttes

passé; la psychol

car 1l doit ap

prendre & deviner les besoins de la race hwmaine; les langues
vivantes, car il a affaire & des personnes de toutes les na
tionalités; les mathématiques et l'art de calculer, car il doit

étre systématique et exact;
conformer aux par législatures ‘ot
tribunaux; la géographie agriculturale et commerciale
elle dévoile les secrats de la matiére brate;
la physique et de la chimie, sciences sont con
tinuellement employées dans la production des articles qu'il
a entre les malns; il doit méme sments d'esthéti-
que, car le goQt public ne doit pas étre offensé,
World.”
Comment

la loi, car en tout temps il doit se

coutumes établies les les
car
es Eléments de

car ces deux

avoir des &

“Business

quelgu'un  pourrait-il penser qu'une éducation

Tne Gnina & Japan Silk 6o, Ltd

TORONTO, 77 Bay St., MONTREAL, 290 St-Jacques
et  YOKOHAMA, Japon

IMPORTATEURS ET MARCHANDS EN GROS DE

Soies """ Pesanteurs, Largeurs et Couleurs

Arrlugu ooqhnuelu do Nouveautés en
Marchandi de Fantaisi

\ -
—YENEZ NOUS VOIR.

LES MARCHANDISES,*Sows seais 8¢ CONFIANGE

Le nom du fabricant est une gars unh 4|- Main=d'(Euvre
de Premiére Classe, de Style, d‘Al e et de Fini,
Nu vous s détourner par qu marchandises
inféricures, qu vous pouver acheter une Blouse de
Sole DE TOUT REPOS au méme prix que vous ave
payer pour une Blouse qui peut-ftre ne plaira pas
,votre cliente.
Chaque Blouse que
le mangeant q
Nous vendo
vous en te

t en
ling.
Ainsi ferez-

ous faisons se vend bien, C'
T mm aft la qualité du p
tage chaque lour.
ment les

dayan
se
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RUE NOTRE-DAME,
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pour les affaires reposant sur ceite large base el s'étendan LES AFFAIRES ET LE PLAISIR.
A des connalssances sl différentes. et si nombreuses, est étro —
te, manque de libéralité et n'a pas de valeur?. | affair sont, en apparence, notre but principal dans
— avie, ot le succds est 'étoile lumineuse qui montre le che
Beaucoup d’hommes daffaires sont pigues au sujet de 0 b gont esprit ardent; mals il devrait y avoir une place
la valeur tigue de V'instruction. Ils prétendent que l'expé pour tracer la ligne de démarcation gui sépare les affaires
o a senle école o 'homme puisse apprendre quel .. (poges purement domestigues. Je ne sais pas sl c'est I'a
Que chose sur les affalic vidité pour rargent qui nous affects & cette époque, mals 1l
Une idée peutétre trop répandue, c'est quun jeune hom semble qu'il ¥ ait réellement aucune limite & cette convoi
me qui veut réussir dans les affalers ne peut pas commencer s
Je connals un jeune homme qui est excessivement prospe

e trop bonne henre; qu'il devrait quitter

sOn apprentissag

I'école & I'age de douze on qua wu avant qu'il ne fat marié, avant que ses af

ze ans et travailler en com- re. Je l'ai «
et porter faires ne fussent anssi bonnes, Je 'al connu de nouvean gquand

mencant par balayer les bureaux, faire des course
des paquets | & commencé & se tailler un chemin peu aprés son mariage
| fut un temps oft $1,200 par an Ini semblait une somme trés

L'expérier A Ja vérité, est un grand instructeur; elle 5 .
: ! : raisonnable. Quand son salalre fut porté & $1,800, il prenait
n'est pas avare de puniti pour les fautes commises et ne :
2 = tonjours plaisir & se trouver au milien de ses amis moins for
gite jamais un enfant par une trop grande indulgenc Elle ”
e tunés, et parlait @ =a femme de leurs plans futurs et de leur
est implacable visd-vis ¢ la stupidité et de la paresse, Elle X
bonheur. Mais comme son revenu augmentait, ce jeune hom
accorde peu de récompenses et donne peu d'ncouragement <
2 me semblait étre plongé de plus en plus dans les affaires jus
aux manquements de 'esprit borné ‘
qud ce que sa seule ambition fut de faire une autre opéra
Yepe it, o 2 beancoup de personnes l'ont consts
Cependant mme beaucoup de personnes lont constaté tion qui augmenterait son compte en banque
I'axpérience instruit lentement; ¢ consacre Lrés peu de Au lien d'avoir des amis réels et de jouir des réalités et
temps &4 I'enseignement et un temps énorme A& la routine la 4.0 qouceurs de la vie, il commenca & inviter & diner chez lui
plus fastidieuse des hommes avee l'alde desqguels i1 espérait metire i exécu
Blle est sans rivale dans l'enszignement de certaines l¢ tion quelque plan dont il désirait obtenir de l'argent pour pla
cons. 1'expérience senle peut enseigner la valeur de la ferme cer dans son opération. Sa femme devint un simple fournis
té de caractére mportance de la ponctualité et de la promp seur des connaisances de son mari, car elle savait qu'il
titude: l'art d'étre courtols et de se tenir en bons termes souciait peu d'eux, hien qu'il les traitdt avec une grande cor
vec les autres; celul de travailler avec coeur, l'estomac vide dialité. 1) devient maintenant un faiseur d'argent et, par
I'importance de l'exactitude dans les comptes, et Toutes  conséquent, un hypocrite et il n'est pas douteux qu'il arri

ces choses ne peuvent s'apprendre qu'a 'école de V'expérien vera au but qu'il s'est fixé, c'estd-dire & entasser une grande
ece; mais bien d’autres choses sont enseignées A& cette éeole somme d'argent; car il regarde maintenant davantage & dé
penser b ¢, qu'il ne regardait autrefois & dépenser $1.00

enseignées laborieusement, péniblment et souvent trop tard
Quel bien cela lui ferat-i1? Aucun certainement. Car, tandis

—qui pourraient étre enseignées dans une université

TWEEDS ET FOURNITURES POUR TAILLEURS

AU COMFLET
Le plus grand Assortiment que nous ayons iamais eu.

Nous avons maintenant en mains tous nos échantillons
pour le commerce et tous nos voyageurs sont maintenant
sur leurs routes respectives avec |c~ échantillons du

PRINTEMPS 1906

Nous avons en Stock mnos lignes completes de

MARCHANDISES D'AUTOMNE.
VOTRE VISITE

Nous invitons cordinlement MM. les Tailleurs A nous rendre visite et & examiner nos marchan-
dises ou A demander NOS ECHANTILLONS qui sont toujours & leur disposition.

A. McDOUGALL & CO.

D és de lacéld Serge TYKE & BLENHEIM
Au--l des Serges YOTCIAN Les mellleures Serges sur le Marché.

|96 rue MCGi", Montreal. ). SUCCURSALE : Angle des rues Dupont

et Saint-Joseph, - ST-ROCH, QUEBEC,
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EVOLUTION Andrew H. McDowell
C'est, un bon, long et complet voyage, celuila, n'st-ce pas? IMPORTATEUR ot COMMISSIONNAIRE

Comme le voyage finit bien !—il finit par les

GANTS MOCHO DE STOREY 40-42, Rue St-Antoine
Tous les Gants Mocho out Ia méme origine; mais ils ne suivent —— MONTREAL
pas tous le méme chemin, Telle est la difference. Ceux de Storey

suivent le bon chemin; ils font un bon Usage, sont
donnent Satisfaction. U'est pourquoi ils ne desappointent jamais
Trente ans d'expérience dans I fabrication des Gants Mocio. " ¢ » T ) ) 3
Trente ans de satisfaction pour le public. Nous faisons un assor Fils de Soie et Fils Merceriséds, Fil de Coton sur Dobine,
timent complet d'articles pesants, non surpassés pour la valeur, outre ete., Lainages, Tweeds, Serges, Doublures, Bonneterie
les Mitaines et Mooassing, gui sont anssi carnclérisés parla confiance 2 e
gu'on ‘w\ll leur necorder. ons avons les idées et lew modes les plus et Sous-Vétements,

nouvelles, et notre reprosentant aura le plaisir de vous rendre visite. -
Celn vous paiera de le voir, lui of ses échantiilons,

W. H. STOR EY & so N, Limited 8i vous n'étes pas un de nos Clients, de-

2 { tillons.
Les Gantlers du Canada, & ACTON, ONT mandez-nous nos prix et des éohantillons

o JSous - Detements
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{atson

Saison du Printemps 1906

Nos représentants sont
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ATTENDEZ - LES

el g

A. L. GILPIN,
Agent pour Quebec,

232, RUE McGILL,
Montreal.

Wéton Manufacturing Co. Limited, Paris, Ont.




le la vie in érieure,

qu'il n'a pas le temps maintenant 1

Jouir

il se trompe luiméme avec la croyance qu'il en jouira quand
il aura assez d'argent. Ce jour n'arrivera jamais n'en aura
jamais assez. 11 onblie que le temps a des alles et que la
jouissance de la v est dans le jour qui passe, Quand il pense
ra qu'il est prét & jouir des fruit Ie s efforts, 1l s'aperce
vra que sa fam ui est étrangdre et qu'il ne se plait plus

aux choses qu r dtre ol déliclenses quand il

paraissaient deve

était jeune, alors que I'espolr donnait une teinte rosée & toutes
les choses. Je dirai done @ tous les jeunes gens: Lravallies
travailez fort; mais oubliez votre travail au moins quelgues
heures sur vingt-guatre et pendant deux ou (rois s maines

consécutives en éL¢

RELATIONS ENTRE MARCHANDS ET COMMIS-
VOYAGEURS

trouve toujours bhien & la longue de s'étre

Un marchand se

montré visd-vis Bien que

¢tonnant

courtois d'un commis-voyageur.

I'6goisme soit inhérent & la nature humaine, il est
que tant de personnes ne s'apergoivent pas qu¢€ les servi
ralent an mieux leurs intéréis en falsant preuve envers les

autres de la considération qui leur est due

Tous les jours on peut volr des ¢ xemples de ceci par la ma
nidre dont certains marchands traitent les commis voyageurs
sente chez un marchand pour Inl montrer
commercial

L homme qui se pr
ges échantillons fait autant partie du systéme
que les marchandizes qu il vend

M. le Marchard vous pouvez parfois étre
& une rude épreuve
ensemble, sont plus encling & devenir vos amis

bouri

importuné, et mis

mais les commisvoyagenrs dans leur

que vous ne

Pouvez-vous 0tie avee eux?

Non!
vous devriez bien traiter le

le pensez quelquefols
Votre conscience vous répond Jamals

Tout d'abord commis-voyageur

et tacher de ne pas gaspiller son temps Il n'a pas de temps
& perdre et il désire Uemployer de manidre A obtenir le meil
leur rendement, c'esta-dire des commandes
Tout le monde a besoin d'amis et désire sen faire: vous
besoin de l'amitié du commisvoyageur et lul a besoin

avez
de la vOtre. Ayez done des rapports mutuels d'amitié

Voicl une ch Je marchand ferait bien de considérer,

Le commis-voyageur désire vous parler de sa ligne de mar
chandiges, et non senlement il espére, m als i1 s'attend A ven-
dre quelque 11 pent étre des journées derriére son
catalogue de marchandises, et sa I'in-
vite & se hater. Il se passera plusieurs jours avant qu'il ne
recoive le chéque qui doit déf

Le voyageur de commerce vit dans la patience et se heurte
A des rebuffades. Il est toujours dans I'incertitude et ne se
sent jamals en sécurité 11 espdre continuellement malis il
n'est jamais sir de rien son apa-
page, d'un c6té ou de Vautre

Cependant, lorequ'il vous aborde, vous ne remarquez dans
aucune trace d'ime

g€ qyue

chose

maison de commerce

yer ses dépenses

L'incertitude semble &étre

signe de contrarié

vous inspire

ses manidres ancun
patience ou de crainte n confiance par la con
fiance qu'il met Jui-méme & montrer ses & hantillons. 11 peut
méme vous sentiez pas
disposé & 1'¢

convainere, hien vous ne

Vous

yous que
généralement

non

étes content de le

outer
voir l'admettiez on

Vous n'étes pas obligé de lui faire un achat
tion qui lie tout homme envers son semblable devrait vous
induire & le bien traiter et & Ini offrir votre assistance en
pouvez. lLes gimples convenances exigent

que vous
mais Tobliga-

tout ce que vous
que vous ne le gardiez pas toute une journée pour le congé-
dier ensuite gans regander ses échantillons, ou sans Iui ache-
ter pour la valeur d'un dollar. Vous savez certainement
quand il entre en conversation avec vous, &l vous lui donne-
Dites-lui franchement quelle est
la situation et, si vous ne pouvez le satisfaire immédiatement
laisgezle demeurer & ses propres dépens, 8'il le veut; mais ne
I'induisez pas en erreur par des promesses évasives,

rez une commande ou non

TISSUS ET NOUVEAUTES

M. le Marchand, mettez-vous A sa place un moment, et fai-
votre mieux. Mettez en pratique le précepte suivant:
Ne faites pas & autrui ce que vous ne voudriez pas qu'on vous
fit. lLe commisvoyageur est intelligent et aime & rendre la
pareille. 8i par hasard un voyageur n'a pas ces qualités,
soyez certain qu'il ne vous ennuiera pas souvent; sa carridre
prendra vite fin, car une maison de commerce de premier or-
dre n'a pas besoin d'un vendeur de second ordre, — “The
Wine and Spirit Journal”

tes de

QUELQUES CONSEILS

Soyez serviable, soyez sociable, soyez désintéressé- soyez
généreux; ne vous tourmentez ni ne vous plaignez jamais;
art de plaire, soyez franc, ouvert et véridique, tou-
jours prét & rendre service; soyez bon et poll envers tout le
monde; ayez confiance en vous-méme, sans étre infatué de
n'accaparez jamais la conversation, prenez un

intérét aux autreg, voyez toujours le c¢oté brillant des choses;

étudiez

votre personng
prenez la peine de voug rappeler les visages et les noms, ne
critiguez jamale, ne dites jamais des ~hoses dépagréables aux
autres; cherchez les qualités et non les défauts chez vos sem-
blables, cultivez votre santé @t faites rayonner autour de vous
le courage; pardonnez et oubliez les injures, mals
n'oubliez jamais les bienfal réjounissez-vous des succds
d’antrul tout autant que des vOtres, respectez toujours les
amusez-vous, mais ne
en licence; apprenez &
garder votre sangfroid dans les circonstances les plus péni-

la force ¢

droits et les sentiments des autres;

laissez jamais I'amusement dégénére

bles; ayez une parole aimable et un sourire gracleux et en-
courageant pour chacun; respectez les femmes et les en-
fants et avez une altitnde chevalersgue & leur égard; faites

vaillamment face 4 l'adversité et endurez stoiqguement ceque
vous ne pouvez éviter; croyez a la fraternité parmi les hom-
n'admettez ancune distinction de classes.

Volla quelques bons conseils d'une pratique journalidre, of-
ferts par “Success.”

mes et

DUREE DE LA JOURNEE DE TRAVAIL

A cette époque, ol l'agitation est trés générale pour obte-
nir une journée de travail de huit heures, il est bon de remar-
quer recherches les plus minutieuses sont impuis-
santeg & tronver des fortunes faites par un travail de huit
heures par jour. Les biographies des hommes qui ont fait
leur éducalion par eux-mémes, 'histoire intime de ceux qui
sont parvenus A la fortune sont en faveur de la journée de
travall qui commence de honne heure et qui finit tard.

lL.a grande capacité de travail d'Edison est blen connue;
il Voffre comme une recette pour arriver au succds dans
d'affaires av bien que dans les inventions.
“levezvous A six heures le matin et travaillez jusqu'd deux
heures le lendemain matin, Continuez & agir ainsi jusqu'a ce
que vous aviez atteint un résultat dans votre ligne. 8i le
suceds n'arrive pas bien vite, vous feriez mieux de diminuer
vos heureg de sommell et de travailler un peu plus tard pen-
dant que vous 8tes évelllé. Si vous suivez cette régle, vous
pouvez réussir comme inventeur ou dans toute autre affaire.
(est en suivant cette ligne de conduite que la lumidre élec-
trique a 68 découverte ainsli que le phonographe et le kiné-
toscope, 11 est peu de personnes qui réalisent ce que signifie
réellement cette intensité de travall. Se lever de trds bonne
heure, se coucher trds tard et I'assiduité au travall avec une
énergle qui ne peut jamais admettre l'insnceds. Des hommes
de cette espdce sont slrs d'arriver au succds.”

‘ancienne régle demeure la méme, dit George W. Per-
kins; il n'y a pas de succds sans tenaci.é opinidtre”. Quand
il y a trois on quatre ans, M. Perking devint, & 1'dge de trente
ans, un assoclé de M. Morgan avec un revenu de $600,000.00,
on se rappela qu'il avait débuté comme gargon de bureau &
Chicago, n'ayant que l'instruction donnée dans les écoles or-
dinaires, ev qu'il avait fait son chemin jusqu'a la haute posi-

que les

toutes sortes
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TISSUS ET NOUVEAUTES

Le 3 dans 1

peut étre porté de 3 manidres. Fait de

Tissus pour Sweater tout en laine, pour
Gargons, Hommes et Femmes. Prix $4.25,
$4.50, $6,00, Ce muffler est supérieur &
tout autre pour le style, la qualité, le prix.

Chaque marchand devrait 'avoir en
stock, car il y aura une demande pour cet
article,

Scott Muffler Co.

MANUPACTURES

Niagara Fa s Portsmouth,

CANADA oniw

DOMINION SUSPENDER CO.

SEULS AGENTS VENDEURS

MM. E. O. BARETTE & CIE

AGENTS

238 Temple Building, Montréal,
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tion qu'il cccupe maintenant dans un espace de temps relati-
vement court. 1l avait neuf ans & I'époque de l'incendie de
Chicago, et, plus tard, il enira dans le bureau de son pére qui
était agent de la New York Life Insurance Company. C'était
une époque ol on faisait des efforts énormes pour rebatir la
ville de Chicago. L'entourage de I'enfant était plein d'éner-
gie; il vit des hommes atteindre de nouveau la richesse et
la puissance par leur aplomb et un travail ardu. 11 devint
teneur de livres dans le burean ol il travaillait et, en 1881,
il était nommé caissier., Ou I'a décrit comme un travailleur
infatigable et systématigue. Il ne perdait pas de temps dans
les amusen.ents. Son unique pensée était le travail. Dans
toutes les nombreuses situations qu'il a remplies dans la
carridre de I'assurance, {1 avait pour devise favorite le vieux
dicton: “Rien d'impossible & I'homme industrieux”. La
eritique qu'il fait des jeunes gens, en général, est qu'ils ne
désirent pas travailler plus de huit heures par jour, qu'ils
veulent prendre les choses & leur alse et rester au lit tard
le matin.” “1Ils ne peuvent jamais arriver au premier rang
de cette manidre.” Tel est son ultimatum.
GAGNEZ DU TEMPS

('est un bon exercice & entreprendre que de vous étudier
vous-méme avec soin et de savoir combien de petites choses,
pendant la journée, viennent diminuer votre capacité de pro-
duction. Notez, pendant une semaine, le nombre de minutes
que vous perdez pendant les heures de travail, puls faites dis-
paraitre la cause de ces pertes. Surveillez votre tempérament,
votre énergie et votre santé chague jour et, si vous n'dtes
pas au mieux, considérez ce que vous faites en dehors des
heures de travail qui puisse diminuer votre capacité pour le
travail; alors passez vos soirées d'une maniére différente.
Il est souvent plus important de bien régler le temps qu'on
passe en dehors des affaires que le temps gu'on dépense a4
travailler, dit “System.”

Il 'y a un grand nombre de régles générales pour employer
le temps systématiquement; mais il y a, pour gagner du
temps, des occasions plus marquées et plus spécifiques d'a-
dopter les meilleures méthodes en affaires comme, par exem-
ple, de disposer avec ordre toutes choses sur un pupitre, que
I'employé peut adopter de sa propre initiative et sans 1'as-
sistance du patron.

‘Coupez court & tous les mouvements inutiles dans votre
travail; de trés petites choses prennent fréquemment beau-
coup de temps. Comme exemple de ce que nous voulons dire,
l'auteur de ces lignes s'est assis & coté du pupitre d'un hom-
me qui travaillait vite et constamment. Cet homme semblait
d'abord qpérer de telle manidre que chaque minute de son
temps était employée & un travail productif. Mals il avait
fréquemment & ouvrir le tiroir du milien de son bureau et,
chaque fols qu'il le faisait, il devait pousser son fautenil en
arridre en se servant de ses deux mains; puis il devait éga-
lement ge renverser de manidre & pouvoir ouvrir son tirolr
pour y prendre une épingle, un tampon, un élastique, ou tout
ce dont il pouvait avoir besoin, puls il avait & fermer son ti-
roir et finalement & ramener son fanteuil vers le bureau.
Pourquoi n'avaitil pas une chaise sansg bras; ou bien, pour

quﬂ 20 mettait-il pas ses ustensiles & une place plus conve-
nable?

“LE PORT DE L'UNIFORME "

L'ouverture d'un nouveau magasin de mercerie dans le
voisinage de Union Square, a révélé une innovation parmi
beaucoup d'autres; il est de rdgle dans ce magasin que les
vendeurs portent un uniforme. Tous sont revétus d'un véte
ment noir et portent une chemise et une cravate blanches,
Ce genre est adopté pour tout le personnel de I'étage des
ventes. Une innovation du méme genre a été faite, il y a

plusieurs années, par certains magasins A départements pour
leurs vendeuses.




Une Sociélé est en train de se constituer pour encourager
a cultare du coton sur de grandes surfaces, en Pouille, Ca
abre, Sardaigne et Sicile, ol le climat, le sol et les cond
tlons de main-d'oeuvre sont, parait-il, éminemment favorables
A ce projet. L agriculture dans l'extréme sud de I'Italie a,
jusqu'ici, souffert du manque de capitaux et de l'ignorance
pes les plus rudimentaires de culture rationnelle

¢ fera de grands efforts pour écarter ces inconvé

CHAPEAUX DE VERRE
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L'OCCASION

“Quel demanda ur it & qui on mon
trait une st a A el qui avait des
ailes aux pied

Occasior répond

Pourqu a figure e caché

Parce que homme ¢ mna nt raremer

Pourquoi a e des alles aux pied

Parce qu'elle digparait bientot ¢ I fo partie, on ne¢
peut pa rattraj

Pendant que la France fait de lonables efforts pour implan
ter la culin lu « \ colonies, et lébarrasser
paruellement du lourd it qu'elle obligie de payer aux
Etats-Unis pour ses approvisionnemer Italie cherche A cu
tiver le coton sur son propre so

Actuelien.ent W0H A 4,000 hecta de terre dans les dis
tricts de Vittoria, B et Terranova 8 A sont consacrés a
la culture du coton; de moins grandes élendues, ( a pro
vince de Salerne, sont également semées en coton, et pro-
duction est u sée par de pet fab 1 yeales, Ces don
nées dénotent m liminution considéral en comparaison
des 80000 hecta ensemencés pendant la période allant
de laguerre civile américaine & l'année 1872.1
ont provogqué 'aban le la cu lu coton sur
échelle n'existent plus; le prix du coton s’ evé: In fac
lité des transports et laccrolssement de my tion qui s'en
est suivie ont causé une fo baisse de prix sur les produits
agricoles, autrefois fournis pour la plus grosse partie, par
les ressource ocales nflr  dépression survenue dans
I'industrie des agrume de 'huile et du vin a diminué le prix

de 1a mwain-d'oeuvre

Y a-t-il quelque chose de plus Juste ?

Nous garantissons positivement
de remplacer tout . . . . .

SOUS-VETEMEN

“Ceetee’

qui rétrécirait. |l est absolument irretrecis
sable, Cette marque plaira aux clients les plus
difficiles. Elle est absolument diflérente des auntres
sortes, Elle est faconnée sans couture et d'un ajus-
tement parfait — Elle est douce comme le velours,
charmante, souple et chaude. De beaucoup supé-
rieure aux marchandises importées, LElle se fait en
Gauze Indien ; en pesanteurs moyenne et forte,
Soie et Laine, Worsted, Laine d'Agneau et Mérinos,
Chaque vétement étampé et garanti.

Nos Articles d'un Ajustage parfalt, d cétes
élastiques pour Femmes, Enfants et Bébés,
pour 1905, sont tout ce qu'il y a de nouveau.
Lignes nouvelles. Garnitures nouvelles.

Notre REPRESENTANT VOUS VISITERA BIENTOT.

The C. Turnbull Co.,

LIMITED
GALT, ONT,, CANADA.

On a déj fabriqué des vétements de verre; un industriel
de Venise fabriqgue en ce moment par milliers avec du verre
des chapeaux de dames, Le tissu de ce verre dont ils sont
composés a le méme lustre et le méme brillant que la sole et
ce qul est un grand avantage, est tout A fait imperméable. On
peut aussi le laver alsément et sans danger avec l'aide d'une

mple brosse et un pen d'ean ordinaire 1l est facile d'ob

tenir la couleur que l'on veut
Ce sera bientot la grande mode s'il est vral que tous ces
avantages pratiques se trouvent combinés

L'AVANTAGE DU BON ORDRE

Un des gérants généraux les plus jeunes d'une grande ligne
le chemin de fer, disait derniérement

J'ai  toujours essayé de faire comprendre A mes
assistants ce qu'on appelle “systéme’ sa valeur et son ab
olue nécessité dans une administration de chemin de fer
Je me souviens que le premier commis sous les ordres duquel
is employé avait contume de me dire que j'avais tort de
tenir won pupit s bon ordre et de classer tous mes pa
plers; car il cralgnait que le surittendant, en falsant sa
tournée et voyant mon pupitre débarrassé de paperasses, ne
ices, sous l'impression que je ne faisals

se passiit de mes ser
rien

Un an aprés cette conversation paternelle, le commis prin
cipal était renvoyé et je prenais sa place Il travaille main-
tenant dans mon bureau de comptabilité, & $55

5 par mois
quelgues années plus tard, en examinant son pupitre, Je
m'apercus qu'll manquait toujours de “méthode.”

HARRIS & COMPANY, LimiTen,

ROCKWOOD, ONT

The OoWaY o,
<&
O¢ mark &

ETOFFES A COSTUMES

POUR L'AUTOMNE

?,94

Par lintermédiaire de notre représentant,
nous offrons des assortiments complets d'e-
chantillons, dans les dessins les plus nouveaux
pour Etoffes & Costumes de Dames. Nou-
veaux tissus attrayants pour répondre au
changem-nt de styles. Ces marchandises
feront un usage satisfaisant vous devriez
les avoir pour la saison procoaine, . . . .

Agents de vente :

DIGNUM & MONYPENNY
TORONTO - MONTREAL
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Vetements Blancs, Marque Shield

VETEMENTS, G RANDEUR AMPLE, AJUSTAGE PARFAIT
NOUVELLES CREATIONS ELEGANTES CONTR( )LEES PAR NOUS.

Jupes Tailleur, Marque Shield

Chaque jupe d’un ajustage parfait et des styles les plus approuvés

Blouses, Marque Shield

Blouses dans tous les styles élégants et les nouveaux effets
unis, dans tous les tissus désirés,

Manteaux d. Pluie et Cache-Poussiére Marque Shield

Voyez le vaste assortiment de ces vétements populaires que nous offrons.
Ils vont étre plus populaires que jamais pour 1906,

Procurez-vous le Genre Correct — LA MARQUE SHIELD

Nous faisons des efforts spéciaux pour satisfaire A toutes les demandes qui nous sont
faites, et nous pouvons garantir une prompte livraison dans toutes les lignes.

AUGMENTEZ VOS AFFAIRES.—ACHETEZ LES VETEMENTS DE LA MARQUE SHIELD.

; aussi vétements tailleur
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Elle Ilepresenle GE QUILY ADE Mellleur

LLes Chemises et les Cols

PORTANT LA MARQUE CLDESSUS JOUISSENT
D'UNE REPUTATION SANS RIVALE POUR LA

Qualiteé, le Style et la Valeur.
Nous sommes bien montés pour fourn x DEMA

I
DES IMMEDIATES, et nos \I\I II II ES l
PRINTEMPS ute

RRTICLES DE GOV.

[ rle s des Fe
L vue II--n z votre wnln- maintenant et ulm-nw h-
bénéfice d'un vaste choix

Greenshields Limited ‘

MONTREAIL.




