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LES
CONTREFORTS DE CONFIANCE  © ©

BENNETT

TRADE MARKN

Les CONTREFORTS en FIBRE ontla VOGUE

Les manufacturiers progressifs les emploient
de plus en plus

A titre d’éloge pour la qualité des contreforts Bennett, il est
agréable deremarquer que les meilleures manufactures les
emploient dans leurs meilleures chaussures.

Bureau d’Ontario: Bennett Limited Bureau des Ventes:

108 RCE AHRENS OUEST 29 RUE ST-HENRI,
KITCHENER MONTREAL.

Fabricants de Fournitures pour Chaussures
CHAMBLY CANTON, P.Q., CANADA.

Les contreforts faits au Canada par les plus importants fabricants de fibre a chaussures
de PEmpire Britannique
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CEST LA VERITE
| oA 1 Accessoires
‘pour
Chaussures
en fous

A Genres

La vérité 's'e trouve dans la preuve et les contreforts de fibre de

Lamontagne, Racine & Cie

ont prouvé a plus d’un manufactuner important qu'ils sont supérieurs en fait de qualité
et de confort.

Si vos contreforts ne font pas bien sur L'’emploi de sous-caps communs .dans
vos formes, donnez-nous en avis, et nous | V05 tonnes lignes est une bien pauvre
: : économie. -Pour vos bonnes chaussures,

les ajusteroms, car nous pouvons ajuster

. e employez toujours les sous-caps de cuir de
les formes les. plus difficiles. Lamontagne, Racine & Cie.

Nos fausses semelles “Union” sﬁﬂt bien meilleures que le. carton et ne coiitent que bien peu
de plus. Demandez-en un échantillon par colis postal.

LAMONTAGNE RACINE & CIE

115 rue Arago, QUEBEC

, En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.




Vol. XXXIII—No 48 LE PRIX COURANT, vendredi 22 octobre 1920

COMMUNITY PLATE

Avez-vous préparé
votre étalage- pour
la. Semaine de Community ?

.. Les possibxhtes pour de grosses affaires en Community
Plate aendant la; Semaine de Community —du 6 au 13

‘novembre — ne sont limitées que par vos propres efforts. -
Vos cllents attendent déja avec. impatience. Poccasion

de visiter I'étalage de Community Plate et d’examiner toutes

.. les piéces. l.c Semce Correct attirera spécialement leur
... .. attention,

Servez-vous de I afﬁche de la Semaine de Commumty —
. reproduite dans cette annonce. Placez la carte d'étalage de
Community sur la vitrine ol les couverts sont étalés.

* L'attrait irrésistible du Community Plate fera le reste.
Tirez tout le parti possible de la Semaine de Commumty

L’occasion est exceptlonnelle

Onelda Commumty, L1m1ted
Aussi fabncants de 1'Oneida Community Par Plate,

NIAGARA FALLS, ONTARIO.

En é&crivant aux annonceurs, si vousmontiomulo “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service..



LE PRIX COURANT, vendredi 22 octobre 1920 Vol. XXXIII—No '43

UNE LIGNE QUI SE VEND VITE
La fameuse ligne de chaussures Chromoil de Palmer McLellan est la hgne la plus profi-
table de votre rayon de chaussures.

Les bottes de fermes, Shoepacks et Larngans de Palmer McLellan

s’enlévent rapidement de vos rayons et laissent un bon bénéfice dans votre caisse; et
procurent en méme temps un client qui est satisfait des marchandises qu’il achéte dans

votre magasin, B aw
Notre vaste jrubiiclté augmente la demande pour cette ligne

déja populaire et une bonne vente de saison est assurée. Voyez
votre stock et commandez de bonne heure,

Palmer ‘McLellan Shoepack Co.,
Limited

FREDERICTON

g UNI
et Prodults Brevetéa

Si les sous-caps Vulco Unit ,rén'd;:n_f ﬁpqss-ibl'gs._idé'ni_eilleures chaussures, — si leur
emploi donne une plus grande valeur a la chaussure elle-méme — donne plus de confort
et de service au consommateur — augmente les ventes — s'ils font cela, et nous avons

amplement la preuve qu’ils le font — y a-t-ﬂ quelque raison pour ne pas les employer,
vous aussi ! "

VENDUS UNIQUEMENT PAR

Beckwith Box Toe lelted

SHERBROOKE P Q

|

En ‘écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.



Vol. XXXIII—No 43 LE PRIX.COURANT, vendredi 22 octobre 1920
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Aiguiseur de patins USMC Aiguiseur de patins USMC
Modéle A Modéle'B

- Bénélices Supplémentaires

SO

Y PENDANT LES

Mois d’hiver

IL Y A BEAUCOUP D’ARGENT A FAIRE PENDANT LA MORTE SAISON DU COMMERCE
'DE-REPARATION DES CHAUSSURES

=———¢?-.=-=

Vous ne séiiﬁei vous passer d’une de ces machines. C’est MAINTENANT
. le moment de donner votre ordre de fagon 2 recevoir votre machine et de
l bien 1a connaitre avant la premiére poussée de la saison de patinage.

 CES AIGUISEURS DE PATINS PEUVENT ETRE FIXES POUR AINSI DIRE A TOUS LES
: . GENRES D’INSTALLATIONS

Ecrivez-nous pour plus de détails.

|

Umted Shoe Machmery Co. of Canada, Lunlted

Avenue Bennet MONTRE AL 227 Rue Craig Ouest

. /J"! :

CTORONTO " KITCHENER ' | QUEBEC
l 90 Rue Adelaide Ouest 179 Rue King Ouest ' 18 Rue Demers
e

En' &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un.meilleur service.
.
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Réduisez au minimum la discussion
des prix dans les ventes
‘de chaussures

Tout marchand de chaussures sait
que le meilleur argument pour la dis-

cussion du prix dans ses ventes de
chaussures est la LONGUE DUREE.

Et il sait aussi que la semelle est
le point capital dans la durée d’une
chaussure.

Les semelles Neolin durent plus
longtemps. La: plus longue durée
qu’elles donnent, a été prouvee dans
d’innombrables cas par des gens qui
les ont employées dans tous genres
d’usages.

Les chaussures avec semelles Neo-
lin peuvent se vendre au méme prix

GOOD

MADE

YEAR

|N CANADA’

que les chaussures avec semelles en
cuir.

En les vendant a vos clients, vous
leur rendez un double service:

[—Vous aidez le client a diminuer
sa dépense de chaussures en lui don-
nant des chaussures plus durables et
plus confortables.

2—FEt comme il n’y a que la meil-
leure qualité de cuir & semelle qui
puisse réellement rivaliser comme du-
rée avec les semelles Neolin, vous sou-
lagez la demande pour cette qualité
de cuir et vous aidez a faire baisser le
prix ¢éleve des chaussures.

En é&crivant.aux annonceurs, si vous mentionnez le * Prix Courant’”, vous vous assurez un meillour service.
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Recommandez les Semelles Neolin
pour augmenter les affaires

Les semelles Neolin n’ont be-
soin que de la recommandation
des marchands de chaussures
pour &tre universellement por-
tees. Cela a été prouveé par tout
marchand de chaussures qui a
pris un bon assortiment de
chaussures .a semelles Neolin et
qui les a recommandées a ses
clients.

. Essayez-le vous-meéme. Ayez
un BON assortiment de chaus-
sures a semelles Neolin, de facon
que, lorsqu’un client est pret a
les accepter, vous ayez le style
et le point voulus. Vous pourrez
alors offrir a vos clients des
chaussures avec les semelles
portant -I'étiquette de garantie
reproduite ci-contre. La plus
forte garantie de durée d’une se-
melle que nous puissions donner.

La garantie de la semelle Neo-

lin rejette sur nous la responsa- [&=
bilit¢ de la durée de la semelle. §

Elle montre a vos clients que
Goodyear se tient derriére les
semelles Neolin jusqu’a ce que

leur durée plus longue ait ét¢ prouvée a la satis-
faction du client. Ajouté a votre recommanda-
tion personnelle ceci rend chose facile la vente
des chaussures a semelles Neolin.

Si vous ne savez pas exactement ou vous
procurer certains genres de chaussures avec
garantie des semelles Neolin, ¢crivez a notre
département de semelles et talons.

The Goodyear Tire &
Rubber of Canada
- Limited,

TORONTO, ONT.

Ces chaussures sont faites
sur semelles intérieures en
cuir et les semelles Neolin y
ont été appliquées d’une ma-
nidre approuvée par nous. Si
les semelles de ces chaussu-
res ne vous donnent pas un
service plus long que celul
que vous avez [’habitude de
recevoir des Semelles autres
que Neolin, rctournez-les
avec cette &tiquette au mar-
chand, ou 2 n'importe quelle
succursale Goodyear, et une
autre paire de Semelles Neo-
lin y sera fixée gratuitement.

The Goodyear Tire &
Rubber Co. of Canada
Limited.

Halifax, St. John, Québec,
Momrénl Ottawa, Toronto,
Hlm:lton London, Wlnnlpez
Regina, Suhtoon Calgary,
Edmonton, Vnncouver

Gatdez cette étiquette,

eolin Soles

En Sorivant aux annonceurs, gi vous mentionnez lp “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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'Chaussures

: - Si'vous n’avez pas encore
v S commandé vos chaussures
d’éte en ‘canevas, pouvons-

~ nous vous suggeérer |'oppor-
tunité de placer vos ordres
* immédiatement?

. e, + Columbus Rubber Company
RET - ofMontreall.nmted.

En :écrivant aux annonceurs, 'si- vous ‘mentionnez’ le-*Prix Courant”, ‘vous vous' assurez un melllour service.
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. 1 Donnez vos commandes.

Assurez-vous une livraison ra-
pide en commandant de bonne
: R ' heure vos chaussures en cane-
o ~ vas. Nos voyageurs sont ac-
. tuellement en train de prendre
les commandes pour le prin-
temps et |'été.

-Columbus Rubber Company of
Montreal, Limited

~Chaussures: .

Pour les sports ét pour Pété. '

—uy

i~

En~6crivant aux annonceurs, si vouo'ni_o_r'\(lon'rjix.-lo":“ﬁri* fc;:'@nn.t{'.“;vourvoui ‘assurez ‘un meilleur service,
! 5
4
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| The Scholl Manufacturing Company,

Les appareils'

orthopédiques
| du

Doctour SCHOLL

permettent au marchand de chaus-
sures d’offrir le BIEN-ETRE a ses
clients.

Le -FOOT-EAZER soulage et repose le pied. Léger inoxydable, résistant, flexible, le
FOOT-EAZER s'ajuste a toutes formes de pieds, soutient la voiite plantaire, procure un
foulagemerit immédiat & ceux qui souffrent des pieds plats, chevilles affaiblies, cors, duril-
ons, etc.

Le FOOT-EAZER est spécialement recommandé aux personpes qui sont obligées
d'étre constamment debout. ' B

Les autres appareils du Docteur Scholl, tels que.le Korrecto, le Toe Flex, le Bunion
Reducer, etc., sont également des plus efficaces et ont mérité les éloges des nombreuses
personnes qui les ont essayés. :

~ Augmentez votre chiffre d‘affaires tout “en ' procurant le gonfoft a vos nombreux
clients qui souffrent des pieds. Gagnez leur confiance et leur fidélité en installant chez

vous le SYSTEME SCHOLL.

Pour tous renseignements concernant le “Foot-Eazer” et autres appareils du
Docteur Scholl, écrivez a

LIMITED

Les plus grands fabricants du monde d”appareils pour les pieds.

- Bureau-chef et fabrique: 112 Adelaide St. East, Toronto.
Fabriques & Chicago et Londres, Ang. :

Bureaux de vente et de distribution & New.York, Paris (France), La.Havane, Melbourne,
. : Stockholm, Buenos-Ayres, Cape Town. : ’

En Gcrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Frix Courant”, voua vous assurez un meilleur service,
. . . ) . .
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LA CHAUSSURE INTERNATIONALE |

Si les chaussures Invictus sont considérées comme
des marchandises trés désirables par les maisons de la
liste ci-dessous — en dehors du Canada — il est cer-
tain qu'elles possédent une valeur infiniment plus
grande pour le marchand moderne en Canada.

ETATS-UNIS GRANDE-BRETAGNE Pl'
Abercrombie & Fitch. Selfridge’s
Lord A Taylor. - Manfield & Co.
Coward Shoe Co. Junior Army & Navy Stores.
FRANCE

Pinet & Cie

Des expéditions sont faites réguli¢rement en Amérique du Sud,
en Australie, et en Afrique du Sud. -

Nos ventes Canadiennes n'ont jamais été aussi fortes et
notre distribution n’a jamais été aussi vaste qu'aujourd hui.
' . P

GEOQ. A. SLATER LIMITED!
* Manufacturiers
SN MONTREAL.
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ID KIP

K ID Klp est aussi doux, aussi velouté et
aussi habillé que le chevreau — et
donne beaucoup plus de durée.

Les manufacturiers qui I'ont vu et qui
I'ont coupé en sont enthousiasmés. Il est
appelé a devenir un des cuirs les plus popu-
laires pendant cette saison. .

Ce nouveau procédé est notre propriété—
et nous en sommes fiers. Ses qualités sont
sans égales.

Se fait en deux pesanteurs, une pour
chaussures d’Rommes, et une pour chaussu-
res de dames.

Echantillons et prix 5 votre disposition.

DUCLOS & PAYAN

Tannerie et nfactures Bureau de vente et entrepdt:
ST-HYACINTHE . 224 rue Lemoine
. MONTREAL

REPRESENTANTS:

Pouk 'Onterio—R. B, Lewls, 45 rne Front E. Toronto.
Pour la ville de Quédee:—Richard Frire, rue St-Valler, Québec.

En §crivant aux annonceurs. si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Les Contreforts D.& P
sont toujours uniformes

L A haute qualité de la matiere premiére

qui est toujours employée dans les
contreforts D & P, la méthode fixe de pro-
duction et notre inspection sévére maintien-
nent toujours la qualité uniformément bonne.

Cette réputation d'uniformité a fait de
notre établissement la plus grande organisa- .
tion manufacturiére de contreforts de I'Em-
pire Britannique.

Vous pouvez étre slir qu'une chaussure
ayant un contrefort D & P sera toujours facile
a ajuster et se tiendra toujours.

DUCLOS & PAYAN

Tannerie et Manufactares: Bureau de vente et entrepdt:

ST-HYACINTHE 224 rue Lemoine
MONTREAL
.REPRESENTANTS:

Pour Onterlo:—E. B, Lewis, 35 rue Front E. Toronto.
Pour la ville do Québec:—Richard Frére, rue St-Valler, Quéhec.

En @crivarit aux annoneeurs, sl vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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H. 0. McDOWELL

!i Agents vendeurs

BT 12 CHUSSAES

REi’BB‘AmAN'l'x Dean Chase Co., Boston, Mass, Puritan Mfg. Co., Boston,

Mass.
pour chaussures, fil de ocelon. Machines & coudre au ligpeul. Pro-
* . ©&dé Poole pour fausses semelles Good-
year.
The sl.ql. Bapplies Co., Acocessolres de
3 fabriques, Algullles, ete.
Armour Sand Paper Works, Chicago, IlL
Tissu et papler pour polir et nettoyer. imperméables, , ci- J. Spaulding & Bons Co., N.

Rochester, N.H.,
Boston Leather Staln Co., Boston, Mass, Contre forts garantls en fibre, fausses

Lynn Wood Heel Co., Koene, N.H. Ta- semelles en fibre.
Encres, teintures, olres, etc., Blanchi- lons en bols et blocs pour emporte- Safety, Utllity, Ecomoxy Co., Baoston,
ment Cyclone. pldce.

Appareils de chauffage électrique.

: : The Textile Mfg. Co. Toronto, Ont.
1 .» Boston, Mass. Markem Machine Co. Boston, Mass. J
The lf:";’ °|n|.c'"w' jdo parfaite Oere- Machines A& marquer et frapper, com- Lacets & chaussures.

MR & o, Batn U A
. H, Merr oy Mase. . te,
Re‘:::;cement '(.le contre fort et attache- Y -y 268, o,

Fabrique et Succursale: Siege Social:
37 Foundry St. S. 154 Rue Notre-Dame Ouest,
KITCHENER. " MONTREAL.

Succursale:
566 Rue St-Valier,
QUEBEC.

“

Laissez-nous vous aider avec vos troubles
d’empaquetage

Nous fabriquons toutes sortes de boites en carton pour les marchandises suivantes:
chaussures, bonbons, chocolats, ferronnerie, tabac, tricots, lainages, céréales, épices, essen-
ces, cartouches, remédes, papeterie, produits chimiques, etc., etc.

DECIDEZ MAINTENANT DE NOUS CONSULTER.
Une demande ne vous placera sous aucune obligation.

En écrivant, mentionnez ce que vous voulez empaqueter, donnez les dimensions et
~ les quantités que vous voulez acheter.

“LA MAISON DU SERVICE”

Z ';.v\ 'l.l\ o, ~— \i/‘l r' ’ ‘ @ﬂ}} - A

‘ i\ N EYRRB R
~ /et /A 4 < LSS A
BOITES DE CARTON DE TOUS GENRES

802-864, Avenue Lasalle - - . - . Montréal, Qué.
Nous voulons seulement I'occasion de le prouver.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le * Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur s;rvice.
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CHAUSSURES
DE PROMENADE

FAlTES DES

LIFE-BUOYS

VOTRE LIGNE FAVORITE D’ETE.

La popularité continue des chaussures en canevas a semelles en caoutchouc pour I'été
rend indispensable de prévoir vos besoins pour la saison prochaine de facon a ce que vous
soyez en position de répondre a une demande maxima.

CHOISISSEZ LES

LIFE-BUOYS

1921

UN VOYAGEUR DE LIFE BUOY VOUS RENDRA VISITE PROCHAI-
NEMENT. ATTENDEZ-LE OU ECRIVEZ A NOTRE MAGASIN
LE PLUS PROCHE.

The Kaufman Rubber Co., Limited

KITCHENER, ONTARIO.

Montréal - 13 Rue McGill. Québec - 61 Rue St-Valier.

En écrivant aux annonczurs, si vous mentionnez le ‘ Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,
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C'est une saison
pour le Ghevreau

 ES FABRICANTS DE CHAUSSURES montrent plus

que jamais des chaussures en chevreau.

La mode pour hommes et pour dames semble indiquer -
une saison de chevreau.

Les fabricants en plus grand nombre que jamais nous
.ont fait I'honneur de faire leurs échantillons de chevreau

avec le CHEVREAU JOHN R. EVANS a cause du joh ﬁm
qul donne. =

Il n'y a rien comme le cuir — et il n'y a rien comm=

le CHEVREAU JOHN R. EVANS.

John R. Evans Leather Co.,
Limited. _5

' )
214 RUE LEMOINE 3 s MONTREAL

ORI DRSO

W’WMW‘M‘,
En écrivant aux annonceurs, si vous wmentionnez le “‘Prix Courant’”’, vous vous assurez un meilleur service.

FDHDIDIC I DD VD FD 7 D % DI I DD IDH DI DD DI I D H D DD DY

|
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Lady Belle

Nos voyageurs sont actuellement dans leurs territoires
respectifs avec une ;collection compléte de McKays Lady
Belle pour la vente du printemps 1921. Ils ont & vous sou-
mettre des souliers lacés & un ou deux oeillets, des brogues
imitation, des trépointes McKays en blanc et un excellent
assortiment de chaussures de sport. Parmi ces échantillons
vous trouverez également quelques jolies'chaussures de toi-
lette avec talons Louis XV tout en cuir ou recouverts de
cuir. Les cuirs employés sont: le veau, le chevreau, le verni,

~ le daim, le cheval et les cuirs de coté.

""La collection dans son ensemble est des plus intéres-
.santes et mérite grandement une séri_euse a_ttention de votre

patt. .
"The Lady Belle Shoe Co. Ltd. -
KITCHENER . : ONTARIO

AllTVNn

La Trépointe

B USSi,
Sy, GLOBE a coussin
§ é_—_ Pour I'ajustage, le confort et da qualité il n'y a rien
= = qui €égale notre chaussure 3 trépointe Globe & cous-
Z § sin. PBlle est faite sur une forme rationnelle, qui
%).ol N laisse au pied tout I'espace nécessaire tout en étant
//////”'I';““\\\%\ du meilleur style. La semelle intérieure & coussin

.-assure un confort gue. seule peut procurer une .
chaussure fabriquée d’aprés le procédé de la tré-
pointe 4 coussin. Le meilleur cuir qui puisse &tre
acheté, employé d’aprés le meilleur procédé de tré-

' pointe connu, donne une qualité insurpassable.

Nos chaussures de marche pour enfants sont faites
d'aprés, le méme procédé, mais 1a semelle extérieure
est souple et flexible, comme l'exige un pied d'en-
fant. La qualité et le style sont ceux du modale a

© trépointe Globe & coussin.
CONFORT .
aeance il Globe Shoe
&——____ P COMFORT LIMITED
‘ ' ., Fabrique 3 TERREBONNE, P. Q.

¥ oA |4 4 e wil a0 Ny 3N T
PRGN PR B £ S

OUALITE

. . -y S D ML NS y > L K " v . -y . . . ’ ¢
En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur sérvice,

!
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La mejlleure Iigne qul ait jamais été
montrée au commerce pour -
le pi‘lntemps---

VOILA CE QUE VOUS DIREZ DE LA
LIGNE MINER

La hgne devient naturellement plus compléte

_ chaque_saison; mais pour le printemps 1921 -
nous fious sommes surpassés en soumettant la col-
lection la- plus compléte de chaussutes pour
hommes, dam&s, demoiselles, gatcons et enfants

qm ait jamais été soumise au comimerce canadien.

FOUR_TOUTE LA FAMl ILLE

'The Mmer Shoe Co., lelted

MONTREAL O'ITAWA QUEBEC : ’I‘ORONTO
| Ageuts pour les célebres caoutchoucs Miner.

TS

£n Gorlvant. sux annoncaura, ‘si vous mentionnez le “Prin Courant”’, vous vous assurez un meilleur, service.
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Table AlpKabétique des Annonces

A
American Pad & Toxtlle . 67
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Atlantic Sugar . .. . . 78
Auer L};bt ....... 67
B
Bangue d’Hochelaga . .18
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Barnett . . . .. . . ..

Bn.rean du Shérit . . b4

C

Canada Foundries . . . . 64
Can. Cereal Flour Mﬂls LT
(anadian Cons. Rubber . 84d
LCunadlan Salt . . .... 61
Cle J. A. & M. COté6 . . . 20
Clark, Wm. . . . . . . 70
Columbus Rubber Co. . . 8-9
Connors Bros., . . . . . 70
Coté, A. A, & Fils . . . 28
Coté & Lapointe . . . . . 60

Coufliard, Auguste . . . 80 I
Chamberlain Medicine . . 76 Imp. Tobaceo "4
Clément Meunier . . 28 Industrial Export . . . . 84
D International Supply. . . 14
Daoust, Lalonde & Cle 24-25 X
Dominfon Canners Ltd., . 72 King Paper Box . . . . . 14
Duclos & Payan . . . 12.18 Kaufman Rubber . . . . . 16
Duffy, J. J. & Co.. . . . . 74 Kenworthy . . . . . . . 26
Dupont & Frére . . . . . 84b L
y Tady Belle Shoo Co. . . | 18
Evans Leather . . . . . 16-17 J EOE0 A0 L8 £y o
Eddy & Co. . . . . . . . 7e Tamontagne; Enchus; Tthe,
........ Couverture
F Lawrason . . . . . . . 71
Fontaine, Henrl . 80 ol
Falrbank . . . . . . .. 74 Macdonald Reg'd . . . . 69
Ford . .......... 90 Mathieu, Cie J.-L. . . . . 68
MeArthur, A. . . . . . . 64
(s} Montbriand, L-R. . . . . 80
Montreal Biscuits . . . . 74
Gagnon, Lachapelle . . . 848 Morrow Screw . . . . . 68
Gagnon, P, A. . . . . .. 80 Miner Shoe Co. . . . . . 19
Garand, Terroux & Cle . 80 Maxwells . . . . . . . . 68
Girouard, Limitée . . . . 21 _
Globe Shoe Limifed . . . 18 N '
gg‘,’.ﬁeﬁ?m """" 6;; Nova Scotla Steel Co. . . 64
0
H
Oceanic Oyster . . . .. . %
Hamilton Stove . . . . . 66 Onelda Community. . . . 8
Holliday & Co Ltd . . . 50c Omega Machinery . . . . 68

P

Palmer McLellan Shoe
Pack

Pigeon, Lymburner . . . so

P. Poulin & Cle Ltée . Q
R v

Rena Footwear . . 80.31

Ramsay Paint . . ., . . 68

Robinson James . . . . 22.33
8

Scholl Mfg Co.
Geo. A. Slater Limited .

Slater Shoe . Convortu
- -Sisman- Shoe Co. g

Stcantons Ltd . . . . . . 68

Still Mfg Co. . . . . . . 66

Sun Life of Cnaada . . . &

Simond Saw . . . , . . 64

Star Shoe . . . . . . . 84¢
T

Tanguay, Jos. . . . . . . 29

Tétraunlt Shoe . . . . . 82.33

Tower Canadian . . . . . 67
U .

United Shoe l[achlnery. . b
Universal Importing. . . 61

W
Wisintalner

qu'elles procurent.

Plus de Ginguante ans de Vogue

Les chaussures de la marque Yamaska provoquent
des éloges aussi bien du consommateur que du détaillant.
Le consommateur a cause de I'extréme confort, de la durée
et de la valeur qu'il recoit.
ventes rapides et du nombre croissant de clients satisfaits .

Pour votre vente de chaussures pour hommes et gar-
cons, insistez pour avoir la

Marque YAMASKA

Le détaillant a cause des

'

4‘ «

.‘.

ST-HYACINTHE, P. Q.

La Compagnie J. A. & M.

COTE

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur s_ervice.
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NOS VOYAGEURS

sont actuellement sur la route
avec une série compléte de nos
échantillons de chaussures en
cuir et en toile pour le Prin-
temps prochain.

Il est & votre avantage d’at-
tendre leur visite avant de pla-
cer vos commandes — Non seu-
lement nos lignes sont superbes,
mais nos prix sont des plus avan-

tageux.

~ GUETRES
de toutes couleurs—de différents patrons. Chaussures en
feutres de toutes sortes. Exécution rapide des commandes

qui nous sont confiées.

CLAQUES . Nous avons continuellement en mains
un stock considérable de “claques” de
M ALTESE cette marque et nous pouvons exécu-
ter rapidement les commandes que
CROSS nous recevons.

LA
MAISON

GIROUARD

(B. T. SHOE CO.,) .  LIMITEE

- SAINT-HYACINTHE,

. QUEBEC -

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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| é’i’tpptimzr le visque
du bétail

Un service réel de la part du manufoturier ou du
jobber dvec qui le commercant fait affaireg ;\out éliminer
pratiquement tout le risque du commerce. %'

Ce service a pour base de soumettre Jag" échantillons
convenables—convenables comme style, les q laurs comme
matériel, et & des prix tels qu'ils puissent étrq Mlé&avec
un bon bénéfice & un prix normal. :

Ajoutez & cela une suggestion minutieuse au sujet de la
quantité & ordonner dans chaque ligne — en prenant en con-
sidération le fait qu’aucun marchand ne doit placer de
commande suffisante pour couvrir la totalité de ses prévi-
sions, mais conserver une marge qu’il peut combler par-le
réassortiment si ¢’est nécessaire.

Le service doit &tre complété par une facilité d'ex-
pédition en hmps prévu et par un stock bien tenu ou le
marchand pélit se réassortir a volonté.

Vous ne trouverez ce service nulle part que chez un
grand jobber. Et vous le.trouverez développé a la perfection
dans 1a plus grande maison de chaussures en gros du Ca-
aada. . : : - gt

Catad J Joaid

 Fames Robivaon GCompany

184 Rue MeGill funteéal

' s T
&'Wmmmédmm&nm‘h“ PﬁxCoM'.mmmmumm

/
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Aehetes [q ou les Styles sonf corvects
et oit bous poubes toujours nuus
véagsortic prumptemem

Les styles des chaussures de Robinson pour
le printemps ne peuvent étre que corrects, Nous
avons eu & choisir pérmi toutes les formes, tous
les modeles et tous les cuirs des Etats-Unis e}
du Canada. ' ‘

Aucun échantillon n’a été placé dans- notre
ligne avant que le style n’en ait été éprouvé.
Viennent ensuite la facon, le matériel et le prix.
L&, chaque échantillon est bon & tout point de vue
— et absolument prét pour vous.

Vous pouvez acheter en toute confiance n’im-
" porte quelle chaussure Robinson qui convient 3
votre clientéle et savoir que, lorsque vous avez
besoin de vous réassortir en hate,

Nous les avons en Stock

Fames Bobinson Company
Limited

184 Rue MrGill Montreal

/)t

=@ mﬂﬁE ;%

. ’ % Q
n &orivant aux annonoouu, si vous mentionnez le “Prix Courant” vous vous assurez un mellleur uMc.
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Ne nianquei pas de voirces
lignes pour le printemps

Une chaussure turn
pour dames qui est la
ligne de meilleure
vente que Yous puis-
siez avoir dans votre
magasin. Bien faite
avec le meilleur cur.

~ Une ligne de fines
trépointes et McKays
pour hommes et da-
mes. Faite pour con-
venir a votre meilleure
clientéle.

N W

. Trépointes et Mec-
| .y Kays pour hommes et
=ﬂﬁﬂmpﬂlﬂmn= dames qui conquiérent

la- clientéle parce que

vous pouvez les vendre avec bénéfice a des prix excessive-
ment modérés.

Vous constaterez que chaque échantillon _représente
premiérement la meilleure valeur que vous puissiez acheter
pour votre argent et secondement une chaussure que vous -
pouvez vendre avec un bon bénéfice a un prix raisonnable.

Daoust, Lalonde & Cie., Limitée
.MONTREAL, P. Q.

En &crivant aux annonceurs, si vous menticpnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Chaque échantillon est bon
dans tous ses détails

En raison des changements dans la mode
pour hommes et dames, qhelques nouveaux
changements de style sont devenus nécessaires
pour la chaussure — nouveaux cuirs, nouvelles
couleurs, nouvelles formes et nouveaux modélef.

- ~———

Vous trouverez que les échantillons de prin-
temps de Daoust, Lalonde, répondent a vos désirs

sur ce point.

Mais en outre, ['attitude des gens envers les

chaussures chéres a changé.

Les belles chaussures, bien faites, mais de

prix modéré, vont avoir la préférence.

A ce point de vue, vous pouvez compter sur

notre ligne compléte.

Daoust, Lalonde& Cie., Limitée
* MONTREAL, P. Q.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un ‘meilleur service.
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Specialités KENDEX

KENDEX, Premitres pour le Cousy Trépointe et le Cousu Machine

y).
KENDEX, Semelles Intermédiaires pour chaussures.
KENDEX, Fausses pour le Cousu R‘(l)achine -(McKay) ‘et le Cousu
Chausson Retourné.
KENDEX, Bourrures pour le Cousu Machine (McKay) et le
Chausson Retourné,
KENDEX, Premiéres, a vulcaniser, pour chaussures Tennis ou Sport.

KENDEX, Fausses.
KENDEX, Talonnettes.

Ye

Kendex offre un avantage considérable sur tout autre matériel en usage. Il n’est pas af-
fecté par ’humidité ou la transpiration, ne craque pas; ne renfle pas, ni ne se contracte. Il est d’'une
couleur fixe par conséquent ne tache pas les bas les plus délicats. Kendex est un isolateur absolu,
étant un mauvais conducteur il tient les chaussures fraiches en été et chaudes en hiver. Kendex
élimine toute sensation désagréable, soit briilure, échauffaison ou piglire souvent causée par une
transpiration excessive ou I'emploi d’autres matiéres a premiéres. Il est flexible et se conforme
facilement a la forme du pied. Kendex soulage positivement les callosités du pied.

Ra@ﬁez—vous que:
h “Bon pied donne honne figure”.

Demandez KENDEX
FEUTRE A LA PIECE = TALONNETTES
DOUBLURES POUR LANGUE

KENWORTHY BROTHERS OF CANADA LIMITED

St-Jean, P. (.

Représenté par HORACE D’ARTOIS - . — 224 Rue Lemoine, MONTREAL, P.Q.

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Nos voyageurs sont actuellement sur
la route avec la collection complete de nos
chaussures en cuir et en canevas pour
le printemps prochain. Cette collection
comprend une grande variété de formes
et de modeles les plus élégants et les plus
nouveaux. Vous y trouverez certaine-
ment ce qui vous convient a des prix avan-
tageux. C’est e moment de prévoir vos
besoins et de placer vos ordres si vous
tenez a recevoir vos marchandises a
temps. -

Nous avons toujours en mains un bon
stock de marchandises de saison ou vous
pouvez trouver sans retard et a bon
compte tout ce-dont vous pouvez avoir
besoin en fait- de réassortiment pour la
saison courante.

J. R. LABELLE

CHAUSSURES EN GROS

229 Rue Lemoine, - MONTREAL
Spécialité de Trépointes Tétrault.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meiflleur service.
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Nouveaux Modeles
ecourants

Le jobber avisé qui est a I'affit des chances d'affaires ne
devrait pas. manquer de voir nos iouveaux échantillons
pour la saison prochaine. .

lls représentent des lignes courantes d’un mérite excep-
tionnel et devraient se trouver entre vos mains si vous
désirez tenir un produit quia toujours donné- satisfac-
tion complete a la clientele. | i

THE T. SISMAN SHOE CO., LIMITED
Aurora, Ontario.

" forte ligne de grosses chaussures de travall, faites des meilleurs cuirs en cOtés tannés an chrome, sur des formes chaussant bien, & des

CHAUSSURES CHAUSSURES

VISSEES COUSUES
STANDARD McKAY

pour hommes, garcons, gar-
connets, jeunes gens et en-
fants.

ST-HYACINTHE
QUEBEC.

pour hommes, garcons, gar-
connets, jeunes gens et en-
fants.,

A.A. COTE &FILS,
LIMITEE,

Fabriquent des lignes de chaussures courantes McEKay ‘ponr hommes, garcons, garconnets, jeunes gens et enfants, ainsl qu’une

prix ralsonnables. Semelles vissées Standard, dessus cousu, dessousfini naturel, de sorte que I'acheteur peut voir la nature du cuir
et savoir ce qu'il achidte, CO'est la ligne qu'll vous famd,

Vitrines, showcases et garni-
tous genres de commerce.
- . tures de toutes sortes pour

Livraison rapide.
Prix modérés.

Nous avons en mains un as-
sortiment des plus variés,

Modéles spéciaux faits sur
commande.

Clément, Meunier & Cie,
' Manufacturiers

190 Boulevard Pie IX.
MONTREAL.
Tél. Lasalle 2360.

J. CLEMENT, gérant,
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Avez-vous suffisamment de chaussures a patins et de bottes
hautes pour votre commerce d’automne ?

Nous attirons tout spécialement votre at-
tention sur nos lignes de bottines 3 patins et
de bottes hautes a lacets incassables. Elles
ont des avantages que vous ne trouverez nulle
part ailleurs. Ainsi, dans nos lignes de botti-
nes a patins avec courroies de support pour
* la cheville, vous n'aurez jamais un cbté dé-
chiré dans 'ouverture 9 sur la vignette. Voyez
comment cette ouverture est renforcée, et
vous voyez la raison.

Nos bottes hautes sont des bottes de chan-
tiers par excellence: elles se chaussent dans
le quart du temps qu’auoune autre botte de
méme hauteur avec lacets ordinaires, et il ne
reste pas de bouts de lacets pour accrocher '
dans les broussailles. Certains PAT.APP'D FOR
modéles conviennent tout spécia-
lement pour la chasse.

Il n'entre que du matériel de
premiére qualité dans la confec-
tion de ces lignes, et un essai
vous convaincra de leur supério-
rité.

Demandez-les 3 votre fournis-
seur régulier, et s'il n’a pas exac-
tement le modéle que vous dési-
rez, écrivez en donnant le plus de
détails possible a

Jos. Tanguay

FABRICANT DE CHAUSSURES
Angle des rues du Roi et St-Dominique, QUEBEC, P.Q.

PATENTED . 5

Cuir a Semelles
HEMLOCK UNION OAK

Nous avons acheté au mois de février de cette année I'usine de la compagnie “Maganetawa.n
I‘anmng & Electric” a Burk’s Falls, Ontario, ou nous fariquons maintenant du cuir & semelles de
premiere qualité. Grace al acqulsltlon de cette nouvelle tannerie importante, nous sommes mieux
placés que jamais pour répondre a vos besoins en fait de cuir & semelles.

Nous avons un tannage pour chaque usage, depuis le turn le plus fin jusqu’a 1a1 ticle courant
le plus fort. .

Cing tanneries: Chacune se spécialisant dans la fabrication du

STANDARD DES CUIRS A SEMELLES CANADIENS
The Breithaupt Leather Co., Limited

Fabricants du Standard des Cuirs a semelles canadiens.
BUREAUX DE VENTES: Kitchener, Toronto, Vanconver, _ Montréal, Québec.
TANNERIES A: Penetang, Hastings, Kitchener, * * Woodstock, Burks Faals.

QUALITE QUANTITE SERVICE

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez lg *Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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La Compagnie de Chaussures

LA RENA, LIMITEE

n . Fabrique & Viauville, Montréal,

—
C—

| Clest dans cette usine des plus modernes que sont fabriqués les MacKays élégants et
de style pour dames, demoiselles et enfants, dont notre maison s’est fait une spécialité
— et qui n’ont jamais cessé de donner pleine et entitre satisfaction a la clientéle la plus
choisie et la plus exigeante.

Si notre voyageur n’est pas encore passé chez vous, nous vous conseillons, dans votre
intérét d’attendre sa visite avant de placer vos ordres dans ces lignes de choix. Vous trou-
* verez certainement dans notre collection' tous les modéles que vous pouvez désirer pour
r'épogadre aux besoins de votre clientéle élégante.

La Compagme de Chaussures LA RENA, leltee
HARRY E. THOMPSON gérant des ventae.

Salle d’Echantillons, Chambre 101, 153 rue Peel, ' ; . Téléphone:
coin des rues Peel et Sainté-Catherine, Uptown 322

MONTREAL. 4 . et 7576.

b

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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La Compagnie de Chaussures .
LA RENA LIMITEE

: F;bricants de Mackays elégants et de style pour dames, demoiselles et enfants. F',

Notre salle d’¢chantillons situ¢e en plein coeur de |
la ville de Montréal vous donne toute facilit¢ pour venir |
examiner la colleection complete des chaussures sortant | I
de nos ateliers.

N’hésitez pas a venir nous rendre visite, il y va de I
votre intérét, car nous sommes persuadés que vous trou-
verez chez nous tout ce qu'il vous faut comme chaussu- I
res ¢légantes pour dames, demoiselles et enfants, et que
les articles que nous vous fournirons donneront pleine et
entiere satisfaction aussi bien a vous-méme qu’a votre
clientele.

La Compagnie de Chaussures LA RENA, Limitée
HARRY E. THOMPSON, gérant des ventes, F

Salle d’échantillons, Chambre 101, 153 rue Peel, Téidphoie: I
coin des rues Peel et Ste-Catherine, Uptown 322
MONTREAL. et 7576

|

En é&crivant alx annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Les CHAUSSURES de QUALITE de

|| TETRAULT
——  CONNUES

pour la plus grande satisfaction qu'elles procurent au
marchand et au consommateur et leurs qualités créatri-
ces d’affaires.

Les Chaussures Tétrault

Satisfont Ie détalllant
- et satlsfont le client

en produisant le maximum de

VALEUR

Faltes nous connaftre vos besoins dés maintenant

Tetrault Shoe Manufacturing
Company, Limited

LES PLUS GRANDS FABRICANTS DE CHAUSSURES DU CANADA
* MONTREAL

. : . . 3 - . . 5 @
En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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M|l Les CHAUSSURES de QUALITE de

TETRAULT

- o
e
SN

Tlennent une Place
‘Proéminente

lles marchands de chaussures progressifs
sont nos clients — et tous nos clients sont des
marchands progressifs.

Les chaussures Tétrault sont une ligne qui
se vend vite et le détaillant n’a point a attendre
longtemps son bénéfice.

- Les chaussures Tétrault tiennent une place
proéminente dans la faveur du public, umque-

" _ment par leurs mérites.

La bonne fagon — les styles exclusifs — et
le confort de cette ligne sont les facteurs qui
ont mis le nom de Tétrault au premier rang des
fabricants des meilleures chaussures.

Tetrault Shoe Manufacturing
Company, Limited

LES PLUS GRANDS FABRICANTS DE CHAUSSURES DU CANADA

MONTREAL

__En &ctivant aux annonceurs, si vous mentionnez le ‘ Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Semelles COCHRANE

EN STOCK

$’200

la douzalne
de paires.

Livrées le jour de la réception de la commande
b Département des ventes domesthues o

Industrlal Export Gomnv

of Ganada, lelted |
16 Rue St-Sacrement - - " Montréal |

..En §c;ivant;§q)§‘é{\nq_ﬁégﬁ{‘s,.ql veus -mentionnezle, “Prix Courant”, :vous vous.assurez un meilleur service.
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' | La

ligne certaine

pour le Jobber

Le jobber qui vend les chaus-
sures en canevas G. L. & H. a
une ligne qui représente la meil-
leure valeur en Canada.

Le détaillant peut étre sér
qu’en achetant cette ligne chez
le jobber, il achéte une ligne qui
est bien faite suivant le style et
a un prix qui li laisse un bon
bénéfice.

MANUFACTURIERS POUR LE JOBBER DE LA MEILLEURE

. LIGNE DE CHAUSSURES EN CANEVAS BLANC POUR DAMES,
DEMOISELLES ET ENFANTS; FABRIQUANT EGALEMENT LES
CHAUSSURES FINES EN CUIR POUR DAMES ET McKAY MEDIUM.

Gagnon, Lachapelle & Hébert

55 RUE KENT, MONTREAL

L mt # e

o MI%HWIE%M%-ﬂ%&-IMIWIwIM

En écrivant aux annonceurs, 8i vous mentionnez le “ Prix Courant" vous vous assurez un meilleur service.
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Ne manquez pas de voir les Echantillons
de Prlntemps de Dupont & Frere

1] s’est produit un changement marqué dans I'at-

- titude du public & I’égard des chaussures.

La majorité des hommes et des femmes‘veulent de
bonnes chaussures—mais ils les veulent en-dessous du
prix que frappe la taxe de luxe.

Pour faire fdace a cette condition, nos voyageurs

© emportent avec eux une ligne de printemps .dont ‘les

prix ont été nouvellement marqués.

Vous pouvez acheéter ces chaussures & nos prix et
les vendre au-dessous de la hmlte de la taxe, tout -en
faisant un bon profit.

Ces chaussures sont bonnes. . Les prix en sont
meilleurs. Vous ne pouvez commettre une erreur en

. attendant notre voyageur et en voyant ce qu’il‘ a a vous

offrir,

Donnez votre commande dés maintenant;
nous vous garantissons les prix pour le printemps,
et tout ordre remis a présent bénéficiera de la
haisse s'il s’en produit une, tout comme nous vous
protécerons contre toute hausse.

'DUPONT & FRERE

‘301 AVENUE AIRD (MAISONNEUVE)
MONTREAL.
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Qu’'on se souvienne!
Nous avons toujours en mains les “Mary Janes” iﬂnstres ci-apres, dans toute la catégone

Nos prix pour ces lignes,
qualité pour qualité, sont-plus .
bas que ceux de quiconque. ‘

. Nous zurons en stock dés le i
25 oztobre les lignes illustrées
ci-contre en cuirs noirs et
bruas, et il serait intéressant
rour vous de connaitre nos
prix. '

Nous nous ferons un plaisir
de soumettre échantil'ons sur
demande.

Stock

Nous aurons aussi en stock
a la méme date des chaussu-
res de garcons et garconnets
dans les cuirs noirs et bruns.
—Nous fabriquons aussi actu-
ellement des chaussures a pa-
tins en cuir noir pour garqons
et garconnets. - '

Salle d’ eclmnhllons
518 Edifice New Birks

QU'ON S'INFORME A

STAR SHOE CO., LIMITED
‘Rues Aird et Girard

MONTREAL QUE._

En écrivant aux annonceurs, 8i vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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[l n y a rien a Gagner A
Attendre

Vous avez tout & gagner et rien a perdre, en placant maintenant vos or-
dres-pour 1921 de

“ : :“u’}

v’ ‘u‘

F

Vous devez savoir & peu prés le nombre de chaussuresxFleét F?}o'bt dont

vous aurez besoin pour votre commerce de I'été prochain et aussiﬂquels

sont les styles qui se vendent le 'mieux dans votre berntmre.
\A \ ’

En faisant votre ch01x maintenant, vous étes sir d’avoir votre comm&pde

ccgzpléte fabriquée et livrée grandement a temps pour la saisonm Jeé

eurs

..:,
.\

Si vous attendez jusqu’au printemps, il y en aura des centaines avant vous,
', et vous pourrez étre désappointés.

‘ La ligne Fleet Foot pour 1921 est complete Les styles sont adoptés. Les
fabriques de Fleet Foot sont prétes & mettre immédiatement votre com-
mande en train.

Assurez le succes de votre saison d’été 1921 en placant dés mamtenant vo-
. tre comma.nde de Fleet Foot.

LES SUCCURSALES DE SERVICE DU

'Domlmon Rubber System lelted

' sont-qituées a .

Halifax, St. John, Québec, Montréal, Ottawa, Toronto, Hamilton, Brantford, Kitchener,
London, North. Bay, Fort William, Winnipeg, Brandon, Regina, Saskatoon,
Calgary, Lethbridge, Edmonton, Vancouver et Victoria.

\
.

En Gcnvmt aux ‘annonceurs, 8i vous menuonnez le. “Pﬂx Courant”, vous vous. assurez un meilleur service. -
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MONTREAL, OCTOBRE 1920

. DANS LE

DOMAINE

DU CUIR ET DE LA CHAUSSURE

Les faits et la fantaisie dans le cuir et les cercles
manufacturiers — Rumeurs de la rue au sujet
du commerce actuel et futur — Apercu du com-
merce du printemps et de I'été. Le commerce
d’automne se reléve — Les détaillants commen-
cent & sentir le besoin d’acheter — Les peaux
encore en langueur.

Les rapports de toutes les parties du pays indiquent
une réaction dans I’état des venteg des mois précédents. En
dépit de la température qui se continue chaude, il y a eu
une tendance marquée, pendant les deux derniéres semaines,
4 acheter des marchapdises de saison. Celd est surtout
vrai des chaussures d’enfants, I'ouverture des classes né-
‘cessitant un renouvellement d’habitg dans la famille aprés

les vacances, préparatoire aux demandes de chaque famille
pour la génération qui croit. A part celd, les commergants
disent qu’il y a moins de cette attitude d’esprit de la part
du public qui prévalait pendant les mois d’été. A cette
époque on était disposé 4 attendre les prix minima avant

d’acheter. Sans doute, il y a encore des gens-qui critiquent

les prix des chaussures et il y a encore bon nombre de ma-
gasing qui maintiennent cet esprit en faisant des ventes
spéciales, mais les commercants, en général, sont satis-
faits du dégagement qui s'est fait des sortes de chaussures
qu'ils craignaient &tre obligés de garder et qu'ils vendent
réguliérement et paisiblement en encourageant les ventes
par une publicité agressive.

SITUATION DU GROS.—Les jobbers ont déjd com-
mencé & sentir les effets des campagnes de ventes et le re-
lichement dang les achats qui les accompagnent. La majo-
rité des' grandes maisons est occupée & faire des assorti-
ments qui, prétendent-ils, seront extraordinairement con-

* sidérables ce mois-ci. Une des maisons de gros dang le
commerce de la chaussure prétend que le mois d’aofit de
cette année était en avant du méme mois de I’année pré-
cédente quant au volume d’affaires, et qu'il en a éé de
méme du mois de septembre. La grande activité qui a
régné a sans doute été causée par la demande des marchan-
dises pour faire face aux nombreuses commsandes. Cette
maison particulidre a une grosse clientéle juive qui a acti-
vé les ventes aux dernidres limites.

La majorité des jobbers dit qu’il y a cu une demande
constante de marchandises réguliéres de qualité meilleur
marché, et particuliérement pour des chaussures d’été. Cette
demande a vidé les magasins en certaines localités. Il est
généralement connu que les marchands de gros ont des
stocks extraordinairemernt considérables pour cette saison

_de 'année, et bien que la plufpart d’entre eux aient retenu

leur stock, il y en a bon nombre qui ont fait des offres
avantageuses afin de faire face 4 leurs obligations finan-
cidres. . '

Celd est surtout vrai des marchands d’occasion qui
sont ici aujound’hui et demain ailleurs, et qui ont fait
sentir au public qu’il avait payé jusqu’ici ses chaussures
trop cher. :

LE CUIR ET LES CHAUSSURES.—II n’y a pra-
tiquement rien de nouveau dans la situation depuig la
derniére émigsion de la section des chaussures du “Prix
Courant”. [Les tanneurs et les fabricants de chaussures
maintiennent la méme attitude “d’arrét” dont nous avons
déja parlé. D’aprés les rapports, les commergants de cuir
ont acheté un peu plus de cuir, mais pas assez pour rendre
ferme le marché aux peaux. Les manufacturiers ont suivi
la tactique de Joffre de “grignoter” et ici et 14 un mon-
tant considérable de cuir a changé de mains. Dans les
grades de chaussures & prix élevés, il n’y a pas eu de chan-
gement de prix, la hausse perceptible étant dans les cuirs
de chevreau noirs ou coloriés. Les fabricants de chaussures
envoient leurs échantillons basés sur les prix qui sont
cotés aujourd’hui sur le stock fini.

Tls semblent convaincus qu’il n’y aura pas d’autre
baisse dans le cuir et ont décidé d’accepter toute perte
occasionnée par les commanides, si le marché du cuir &’a-
méliorait plus tard. Un manufacturier qui a acheté son
stock au prix courant de la saison a déclaré qu’il allait ac-
cepter Pépreuve et placé ses prix sur une base-de remplace-
ment. Il dit: “A DPavenir, les manufacturiers de chaussures
et les marchands .peuvent faire leurs plans et poursui-
vre leurs opérations sur une base de valeur beaucoup
plug saine que pendant les derniéres saisons. En d’autres

* termes, je crois que les valeurs g’établissent sur une base
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plus solide et que le mouvement prochain dans le marché
des matérigux bruts et du cuir eera & la hausse”. Les
" agents voyageurs disent que leg marchands sont conserve-
teurs dans leurs commandes.

LES PEAUX.—Les tanneurs et les commercants de
peaux sont apparemment plus éloignés que jamais & pro-
pos des prix. Il s’est produit un mouvement au sujet du
prix des peaux & la camipagne, mais la situation reste pra-
tiquement la méme. Il n’y a qu’une différence de trois
sous dans leg prix demandés et offerts. Il y a eu quelques
ventes de peaux des packers & 25 c., mais pas assez pour
en faire un événement. Les peaux de veaux sont plus che-

res, mais les marchés enropéens pourraient contrebalancer

cette hausse. Toute la situation dépend de la gituation du
marché du cuir. Aussitét que les tanneurs commenceront
.2 montrer de V'activité, il n’y a pas de doute que les com-
mercants de peaux s’efforceront d’obtenir ce qu’ils consi-
« ¢rent un prix convenable pour leurs marchandises.” Il ’y
a pas de doute, toutefois que les stocks de peaux sont
anormalement considérables et le jeu que feront les mar-
chands de peaux pour conserver les prix, sera surveillé de
prés par les marchands de cuir. On croit qu’une baisse va
se produire & la fin d’octobre. L'attitude du marchand
de cuir par rapport aw prix dépendra du, marché des peaux.
SITUATION GENERALE DES AFFAIRES.—
Dans ’Ouest, en dépit de la bonné récolte, les affaires n’ont
pas la marche qu'elles devraient avoir. Cela est dfi sans
doute & la pénurie financidre. Les banques, qui ont dfl
fournir de V’argent pour les récoltes et aussi des crédits
au Gouvernement, n’ont pas adouci leur attitude au sujet
des préts, de sorte que les marchands de gros et de détail
continuent d’tre dans 'embarrad. Mais il y a un sentiment
d’optimieme qui se fera eentir partout lorsque l'argent
commencera & circuler le mois prochain. Dans I’Ontario,
il y a une stabilité qui promet beaucoup pour I’automne
et pour Vhiver. La seule ombre au tableau est le manque
d’emploi qui est le résultat des conditions des deux der-
niers mois. I1 y a eu du chémage et si les choses ne g’amé-
lorent , hiver sera dur. La perspective dans Québec est
bonne, mais il y & la méme incertitude industrielle qu’en
Ontario. .
 Les pluies extraordinaires dans les provinces, mari-
times, ont fait tort 4 la récolte et jusqu’d un certain degré
3 Vindustrie, mais tous ont oeil sur le prochain mois pour
filer dans la bonne direction. Il n’y a pas de danger de
contre-temps sérieux, mais tout le monde semble mesurer
le temps pour l'avenir.

\ |

0
LA PRATIQUE DE L’ECONOMIE

-C‘;est &onnant ce que la guerre a opéré de changement
dans nos idées des choses. La derniére conception d'un opti-
miste est celle d’un savetier, qui, lorsqu’une femme lii
porte une pairé de chaussures trés usées lui dit d’un ton

" trés optimiste : “Laissez-les moi, Madame; je verra.i ce que
je pourrai faire. Les lacets ne sont pas trég mauvais”.

La pratique de économie a fait merveille.

NOTES AU SUJET DES CAOUTCHOUCS

Quelques commergants ont fait quelques objections
au sujet des nouveaux prix sur chaussures en caoutchoue
pour sport et pour 1%té. Les manufacturiers, toutefois
prétendent que la hausse est justifiable. Le prix des
caoutchoucs, régle générale, n’a pas ét6 haussé autant que
d’autres branches de la chaussure et que les vétements. Le
temps est arrivé ol il est absolument nécessaire de faire
gette augmentation. M. Rice, de la Hood Rubber Co., de
Watertown, Mass., & récemment fait le rapport suivant aun
sujet de la.hausse des prix de quelques ‘mamha'ndisesg

“En 1914, le canevas, aux Btat-Unis se vendait 24
sous la verge, maintenant il vaut 74 c.; la doublure en
toile & voile, 18 c., maintenant, 62 c., le bordage pour
doublure, 9¢., maintenant 30 1-2 c.; coutil, 14 ¢. mainte-
nant, 46 1-2 c. Le seul article qui n’ait pas subi une hausge
est le caoutchoue brut.

Mais considérez les autres cofits. La main d’oeuvre
est & 220 pour cent. En 1914 la main d’oeuvre n’égalait
que 20 pour 100 du cofit d’une paire de bottes en caout-
chouc, mais awjourd*hui elle atteint 41 pour 100. Les
boites en carton pour Pempaquetage sont 220 pour 100
plus €levées quen 1914 et les boites en bois 225 pour 100.
Le charbon qui cofitait $3.60 la tonne est actuellement a
$10.00 si vous pouvez en obtenir, mais récemment le prix

“a grimpé & $15.00. Et ainsi de suite.”

Le pourcentage du travail peut étre un peu trop élevé
mais article en somme montre une moyenne trés équi-
table. I1 appert que la hausse 1d-bag faite par les grandes
maisons est de 27 1-2 pour 100 tandis qu’aw Canada elle
n’est que de 18 & 20 pour 100. (Pest un item tout en
faveur du commerce canadien.

Les agents-voyageurs d’articles de sport disent que
les commandes arrivent de facon encourageante et pré-
disent de bonnes affaires pour la prochaine saison.

0
- TREPOINTE ENTOILEE PERFECTIONNEE

- Pour donner une plus grande résistance & la trépoin-
te en ouir et lui permettre de mieux supporter Veffort
auquel la soumettront la tension du fil dans la chaussure
finie et la marche dans la chaussure portée, on a ima-
giné dappliquer, sur son c6té chair, une laniére de forte
toile pour renforcer la gravure ol passe la couture qui
tient la trépointe. - ‘

On fixe cette lanidre au moyen d’une couche de ciment
constituée de dissolution de caoutchouc étendu sur cha-
cune des deux faces & coller.
~ La lanidre de’ toile est naturellement plus étroite
que le corps méme de la trépointe et comme elle est collée
le long du bord qui regoit les points de pigfire, le dou-
blage se trouve invisible une fois la lissé terminée.

Il est maintenant reconnu, d’une fagon incontesta-
ble, que les trépointes entoilées ont, sur les trépointes en
cuir simple, ’énorme avantgge-de prolonger la durée des
chaussures dans la fabrication desquelles elles sont em-.

ployées.
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Les packers et le prix des chaussures

Ils se défendent contre les rapports de M. Joseph
Daoust — Explications plutét tardives — La
loi de. Papprovisionnement et de la demande
gouvernerait la situation — Réponse de M.
Daoust aux critiques.

“L’Institute of American Meat Packing” a pris la dé-
fense des “packers’” et a fait une réponse aux commentaires
de M. Joseph Daoust au sujet de I'influence du “Big Five”
relatlvement 4 la situation du cuir et de la chaussure. L’ar-
ticle dit cecl:

M. Daoust est cité au sujet de la relavion qui existe
entré les activités des compagnies de charcuterie dites

“packers” et les prix des peaux et du cuir. Dans quelques-
uns des rapports attribués & M. Daoust, il fait évidemment
erreur. Nous allons apprécié la publication de cette correc-
tion dans Vintérét de la précision et de la franchise.

Dans un endroit M. Daoust dit:

“L’année derniére les prix des peaux et du cuir de-
vinrent trés élevés et les coupables étaient les “packers” de
Chicago. Cette année les prix ont baiesé et je suis prét a
acquitter les “packers” de complicité cette fois-ci. Ils ne
sont pas coupables (rires). Ils n’ont pas amené cette baisze,
je vous en donne ma parole.” 0"

Ce paragraphe se contredit.lui-méme. Les “packers”
ne contrdlent pas plus la hausse que la baisse des prix.
Sils avaient pu faire monter les prix, ils auraient pu les
maintenir 4 un niveau élevé. Le fait est que loin de con-
troler le prix des peaux et du cuir (ou de toute autre
chose) les “packers” ont perdu de I’argent eur leur com-
merce dw boeuf pendant une bonne partie de 'année 1920.

Méme actuellement, quelques “packers” qui ont per-
du de Vangent dans leurs opérations durant I’année actuel-
le rapportent qu’il est encore impossible de montrer des
résultats satisfaisants sur les opérations courantes du
boeuf & cause de la baisse du prix des peaux ‘et des produits
secondaires.

Ces circonstances toutefois ne sont mentionnées que
comme secondaires & la situation générale relative 4 la
charcuterie et aux prix des peaux. Les faits qui contredi-
sent plus directement Passertion de M. Daoust. sont bien
connus dy commerce, comine suit :

La Joi de V’approvisionnement et de la demande con-
trole le prix des peaux. Leg tanneurs voulaient des peaux
délibérément ils surenchérissaient les uns sur les autres
pour en obtenir. Tls ont quelquefois demandé aux “packers”
de leur vendre leurs pesux par avance et & des prix péri-
més. De telles tendances et les conditions économiques
mondiales qui les appuient produiront toujours des prix
élevés pour toutes marchandises.

M. Daoust dit en un autre endroit que les “packers”
n’ont réduit le prix des peaux que de cing sous environ de-
puis le premier mois. Il veut sans doute tparler des peaux
de jeunes boeufs du pays de mai et juin qui se sont ven-
dues 35 eous la livre, une baisse de 5 ¢. sur mars.

Mais surement M. Daoust se rend compte que les
peaux qui se vendaient 35c. étaient «le février-mars, les
plus mauvaises de 1'année, de sorte que si on met en ligne
la qualité, la réduction sur les peaux de mai est en réalité
de 8 3 9 sous la livre.

M. Daoust dit que les vendeurs de peaux de la cam-
pagne établiront une moyenne des prix auxquels ils ont
acheté et qu’ils vendront les peaux de veaux 50 c. la livre.
Le fait est que les peaux de veaux des packers étaient co-
tées le premier mans 75 c. et & 37 1-2 la livre au ‘mois de
juin. Actuellement les peaux de veaux peuvent étre ache-
tées de commergants de la campagne & 20 et 25 sous la
livre.

M. Daoust dit aussi que les “packers” refusent de
vendre & moins qu’on accepte leurs prix. Les “packers” dit
Institute acceptent toute offre raisonnable.

Finalement “L’Institute” regrette que M. Daoust en
demandant aux détaillants d’acheter du feutre a forcé une
attaque contre les packers afin de justifier son conseil.

Il s%est présenté un bon nombre d’occasions od, avec
le resentiment public au sujet du prix élevé des chaussu-
res, “I’Institute of American Meat Packers” aurait pu
trouver commode d’affirmer que, & en juger par le prix
des peaux, les fabricants de chaussures exploitaient le pu-
blic. :

Mais “IInstitute” sentit qu’en fait de prix et de dé-
tail et de cofit de manufacture, les marehands détaillants
et les manufacturiers pouvaient faire face & des conditions
qui justifiaient les prix—conditions que “l'Institute” pou-
vait ignorer,

Conséquemment, en népondant aux demandes d’infor-
mation et en corrigeant la critique, “I’Institute” s’est ab-
stenue par un motif de justice, d’attaquer les vendeurs et
les fabricants de chaussures.

M. Daoust, aprés avoir lu ce qui précédde a déclaré an
Prix Courant:”

“Aprés avoir lu cette lettre attentivement, je ne trou-

Ve pas que j'aie &t dans le tort 'année dernidre et cela

convainc que les “packers” avaient tiré avantage de la
demande des peaux et du cuir. Il est ridicule de dire
que les tanneurs ont surenchéri les uns sur les autres; au
contraire, les tanneurs pour pouvoir obtenir les peaux
étaient obligés de payer ce qu'on leur demandait et ils
n’ont jamais payé un prix plus élevé que les ‘packers”
demandaient.

“Je suis sussi convaincu que le viande ne #'est pas
vendue meilleur marché parce qu’ils obtenaient plus d’ar-
gent pour les peaux et je maintiens que les profits surnu-
méraires qu’ils ont fait avec les peaux se sont élevég & des
millions. Je suis prét & admettre que cette année ils font
de lourdes pertes & cause de la grande baisse dans le
prix des peaux, parce qu'ils avaient calculé le prix a 30
et 35c. pour les peaux de mars, avril et mai et 25c. pour

T ‘jnina
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“Au sujet de la déclamtlon qu'’ils refusaient d’wcepter

toute offre a l’époque ol ‘je pronongais nion  discours le’
14 juillet, je vous inclus le rapport du marché aux peaux

publié vers cette date. Je vous inclus ces rapports’ pour
montré quid cette époque j’étais justifiable de faire ces

déclarations. Lorsque je donne des ehtrevues ou que je'

fais des déclarations, je me fais un point d’honneur de

dire la vérité et rien que la véribé; par ces rapports du

12 et dw 13 juillet, vous pouvez Juger qu1 a raison.”
Voici cés cotes:.

Rapports du 13 Jmllet 1920—O0n ne remarque pas

beaucoup, d’activité sur le marché aux peaux des “packers”
parce que les vendeurs ont encore des hautes idées tandis
que les vues des acheteurs sont trés basses. Lieg prix sont
simplement nominaux comme ni vendeur ni acheteur. ne
veut nommer un Pprix.

" Bureau du marchand, 13 aofit 1920—Les gros packers

demandent jusqu’d 34 c. pour peaux de vache du'mois
d’aolit mais. je puis offrir 2000/3000 juillet, aolit petits
packens, 50 lbs et plus, & 25¢. ou en char 55 lbs, et plus

* au méme prix.

“Au sujet des peaux de véaux, ma déclaration était
trés clair.et mes cotations sont que lors de ouverture de

la saison le premier mard le prix était de 75 soug et qu’il -

a graduellement baissé & 25 sous'et qu’d Pépoque on j'ai
prononcé mon discours j’ai convenu que le prix était de

- 37 1-2c. en juin et de 25c. en juillet.

“Quant & insinuation que.les tanneurs et les ma-
nufacturiers ‘de chaussures faisaient trop d’argent avec
letirs chaussures et leur cuir, je maintiens que “PIngtitute”
est certainement dans le tort, car je ne connais pas de tan-
neur ou de manufacturier qui aient tirer avantage de la
hausse du marché; ils ont tous basé leurs prix sur ]e cofit
respectif de leur, matériel brut.

“Dans le dernier paragraphe, “VInstitute” prétend que
j'aurais dQ offrir aux packers Poccasion de me donner en

“entier les faits réols avant de faire les déclarations que

jai faites. A ce sujet je suis sumpris qu’ils n’aient rien
dit Yannée derniére lorsque j’ai fait mon discours & To-
ronto ot qu’ils reviennent sur ce sujet cette année alors que
je n’ai parlé des “packers” de Chicago qu’incidemment.
(eut été un meilleur temps pour eux de protester Pannée
derniidre, et cela prouve que je n’étais pas alors tellement
dans le tort, car j’ai agi alors prudemment et leg événe-
ments ont. donné raison & mes prétentions.

0

TENDANCES AUX STYLES SIMPLES. — COUPE

POPULAIRE. — LES TALONS LARGES ET

BAS ONT LA PREFERENCE. — NUANCES
PLUS CLAIRES PLUS EN USAGE.

D’aprés les informations quon a pu recueillir dans
les principaux oentres américains, il n’y @ pas un grand
nombre de changements, ou de changements radicaux dans

les modes de chaussures pour hommes pour la saison. Les

chaussur>s hautes prédomineront, mal.gré le gmnd nom-
~bre #Oxford qui gont exhibées. Alors que la chaussure con-
" nue sous le nom de Brogue domine dans les articles d’au-

tomne, il y a ides signes qu'elle dxmmuem en popularité.
Dans’ les échantillong de’ prmtemps, il y a une tendance

'marquée vers I'élimination des parties & effets voyants,

tellc‘s que bouts & ailes, perforationg et découpures, et la
plupart des 60111mtlllons accusent, des modifications qui ré-
duisent les effetg précités & leur minimum ‘dans leg oJmns-
sures d’hommes et de femmes.

Ia “Brogue” semble se vendre blen pour l’autamno
dans les c¢haussures d’hommes et de femmes, mais il y a
apparence que cette fantaisie ost & peu prés usée. La cher-
té des bas de laine a 2u quelque chose & faire dans la de-
mande générale pour cette chaussure ainsi que sa forme
légére et chic. Il y a un bon nombre de chaussures hautes
et basses qui ont apparence brogue, mais elles ne sont pas
prononoé'eg comme aspact décoratif.

—La-chaussure haute maintient sa suprématre dang les™
c]muﬂsures pour hommes bien que les chaussures Oxford
fasse bonne figure. ;

La coupe blutcher a fait son appantlon dans les chaus-
sures basses et les chgussures hautes et elle est en éviden-
ce dans la classe moyenne. Il g2 fait quelques efforts pour
faire revivre la botte & boutons, mais elle ne promet pas.
détre un facteur, excepté pour chaussureg de cérémonie.
Dans toutes les modes la confection unie prédomine; les
chaussures sont généralement unies avec empeigne et bout
simples. ' )

La forme anglaise maintient sa'-popu.larité, maijg la
tendance est vers deg bouts plus larges et plus ronds, la
chaussure étroite étant presque éliminée. Un effet rebon- .
di parait dans bon nombre de modes et il y a une ten-
dance & la rendre élastique dans le coup-de-pied et dans
la semelle, quelques-unes ont un effet de. “bercean”. Les
Oxfords ont le bout carré ou en boule. o

Dang les cuirs, le brun prédomine dans les nuances
foncées, bien qu’il y ait une tendance & populariser une
nuance plus légére avec teinte rouge. Il y a plusieurs sortes
de combinaisons & tan clair ou foncé, quelques-unes avec
empeignes foncées et hausses brunes, mais ceg chaussu-
res seront surtout considérées comme des nouveaubés. Les

" chaussures en vedette sont celles tong bruns et tons noirs

qui ont Tegu.le plus d’encouragement pendant la derniére
saison. Une autre particularité de la saison, c’est I'usage
de peau de chevreau dans les chaussures d’homxpes.

- Te weau est populaire et se trouve dang toutes les
modes distinguées de chaussurnes d’hommes, dang les mar- -
ques de la derniére saison. : . Bt

Le Cordavan est 3 la baisse, mais les chaussureg en -
box calf deviennent populaires. ' X

Liés talong ont en général un pouce, un pouce 6t un -
huitiéme et un' pouce et deux huitiémes; et la tendance
est vers les talons larges spécialement & 'la base. Le rebord
est rogné en ronkd et ras, bien quiil y ait des rebords lar-
ges avec couture qui va ’wut autour de la chaussure. Les -
boutons sont finis en blanc, les boutons noirs étant mis
au rancart. Les talons de caoutchoue 'sont en usage pour
les chauasures dé qua.hbé moyenne ow fine,
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{ Profit.s actuels

Les marchands de détail de chaussures ont quelques
problémes de profits & résqudre. — Une, ten-
dance & la baisse, Pidée génerale.

Depuis le commencement de la guerre, le détaillant de
chaussureg et le marchand de cuir ont constamment été
plus en vedette qpe les autres commerces. En réalité un
oon nombre d'entre eux étaient dans les ténébres au su-
jet d’une foule da choses.se. rapportant & leurs affaires.
Les journaux les ont critiqués & tort et & travers et toutes
sortes d’explications ont été données au sujet des prix,
bas ou élevés, pounquoi étaient-ilg si élevés, pourquoi ne

_dovraient-ils pas €tre plus bas, et la grande majorité do

ces articles a montré que leurs auteurs n’étaient pas fa-
miliers avec ce commerce 2t la situation de toute I'affaire.

Actuellement il se peut que quelques détaillants soient
un peuw poussés A rencontrer leurs comptes. Cela ne veut
pas dire qu'ils eont dans un mauvais ¢tat financier, parce
que la majorité des détaillants de chaussures au Canada est
peut-étre dans une meilleure condition financiére qu’elle
ne I’a jamais été. Par une tournure particuliére de circons-
tances, le commerce de chaussures se trouve dans une po-
sition embarrassante, parce que le.surplus de son capital,
au lien d’étre & la banque est retenu dans la chaussure A
prix de remplacements qui ont excédé ceux d’il y a un an
environ. Celd g’applique & ceux qui utilisent tout leur ca-
pital et qui n’ont pas de réserve.

11 peut paraitre étrange de le dire, mais les ahausmr‘s
n'ont pas de waleur courante sur le manché Ne vous mé-
prenez pas sur cet avancé.' Un courtier &'immeubles peut
acheter une propriété pour $1,000. Dans deux semaines,
* pour quelques causes imprévues, cette proprlctc atteint la
valeur de $2,500. L’homme peut la vendre cz prix parce
qu'elle g atteint cette valeur sur le marché. Un marchand
de bois peut avoir acheté mille pieds de bois & $75.00 ot
dans quelques jours les revendre $150. 00 parce que le
prix du marché a monté soudain.

Mais est-ce que les chaussures sont dans ce gem‘e de
commerce? Pas du tout. Expliquons-nous. John Smith a
un magasin de détail de chaussures. Il fait une commande
A une maison de 100 paires de chaussures & $7. 00 la paire.
On lui permet, 8’il veut avoir tout-le profit alloué, de ven-
dre ces chaussures $10.50 la paire. Mais lorsque les chaus-
sures sont rendues dans le magasin, le prix, 4 la manufac-
ture est grimpé & $10.25 la paire. Maintenant, si M.
Smith “vend les chaussures qu’il a payées $7.00 plus de
$10.50 il peut &étre poursuivi comme profiteur. Il ne peut
prendre ‘en considération le prix de remplacement dans
la vente, il doit fixer son profit mr la facture. Le com-
merce des chaussures, différant de ceux 'd2 Pimmeuble, du

bois, du_ charbon,ete., n’a pas de. 'valeur de marché, il a.

simplement une valeur de facture.
Supposons maintenant qu’il vende les chanssures de

$7.00, $10.50. I aura payé $7.00.pour les 100 pairgs et |

!

aura regu $10.50, profit brut de $3.50 sur lequel il doit dé-
duire ses dépensés de vente et tous ses autres débour-
sé&s du commaerce.

Il fait ensuite une commande de 100 autres paires
au nouveau prix de $10.25 la paire. Au lieu de payer $700
il davra payer $1,025 ou $325 de plus qu’a Pachat premier
eb comme son profit brut n’a éé que de $350, il n’a que
$25.00 pour payer sey dépenses courantes, en d’autres ter
mes, ‘il devmi trouver un autre $325 pour rencontrer le
prix'de remplacement.

Pest ez qui embarrasse bon nombre de marchands ac-
tuellement. Tls ont besoin de cet argent supplémentaire
pour remplacement. Si les chaussures avaient uné valeur
courante comme I'immeuble, les profits des 100 premidres
paires suffiraient pour axpédier les nffmm, mals la loi ne
le permet pas.

‘Maintenant on dira sans doute que le détaillant a
fait son profit sur la premiére containe de paires et qu'il
continuera de faire du profit sur les autrés ventes en ajou-
tant le pourcentage voulu. Est-ce que celd est strictement
vrai? 11 y a des magasins aujourd’hui qui ont des stocks
de chaussures qu’ils ont vendu constamment $8.00 pendant
la derniére saison. Dans le départament de réeeption il y
a des chaussures qui ont été expédiées au prix de $8.75 la
paire. Sera-t-il possible d’obtenir un profit régulier sur ces
chaussures? Non!

Les journaux, un fort sentiment 'pubhc et boaucoum
de bavirdages au sujet de la baisse.des prix ont foreé le
détaillant dans une position qui,-bien’qu’elle lui permette
des profits légitimes, empéche cependant d’en faire parce
qu’il ne trouve pas la chose convenable et qu’il n’y a pas
d’autres moyens que de réduire ses proflts dans nette gi-
tuation particuliére.

Voici un exemple de la situation d’une maison fai-
sant le commerce de chaussures d’enfants. Cent paires de
clraussures qui cofitent $300 sont vendues $400. C’est un
profit d’un -dollar la paire, ou 33 1/3 pour cent de profit
sur le prix couitant. Ces sort>s de chaussures cofitent main-
tenant $3.65 la paire et pour faire le méme ‘pourcentage de
profit, il faudrait reveridre les chaussures $4.90 et proba-
blement $5.00 la paire. Mais cette maison n’ajoutera qu’un.
dollar de profit la paire. . '

Mais le public dira que ]2 marchand obtient le méme
profit sur chaque paire. Celd est vrai, mais pour obtenir ce
profit, la maison aura & dépenser 65 sous dz plus sur cha-
que paire, ce qui ne parait pas grand’chose sur une paire,
mais sur 100, celd signifiz $65 et sur 100 $650, ef l’ar-
gent placé cofite de Pargent.

Mais voici. une autre chose trés étrange au sujet du
remplacement d’argent. Alors que le détaillant de chaus-
sures ne peut vendre ses marchandises ou fixer ses profits
sur la valeur du déplacement mais sur le prix de facture,
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les compagmeq d’assurance assureront la valeur du rempla-
cement. Ainsi sur quelques parties du stock, uvn incendie
paierait mieux qu’une vente au détail.

C’est auwssi un fait reconnu, qu’alors que plusieurs
magasins ont un stock moins considérable qu’il y a un an,
ils ont plus d’argent de placé, 2t c’est cette situation qui est
trég difficile pour quelques-uns d’entre eux; ils ne peuvent
rencantrer lours compte: et sont foreds de demander un
délai. '

Mais il n’y a ras lieu de ’alarmer au point de vue
financier. Toute l'affaire s’arrang:ra d'elle-méme pen-
dant la période de réajustement. C'est awsi un bon signe
que les choses reviennent -2 ’état normal. Les détaillants
ne se plaignent pas, les marchands de gres non plug et
eemble revenir & des condit‘ons plus stables.

Un autre signe d’epoir, c’est que les manufacturiers
sont maintenant en meilleure pozition pour rempiir les
commandes. Ils ee rattrapent dans leurs commandes et
qu’.}s mettent leurs manufactures en melleur fonctionne-
ment leur permettant de produire davantage, de sorte
que les marchands pourront oblenir un meilieur eervice,
se procurer des marchandises mieux assorties, ce qui est
trés important pour celui qui ne garde pas de gros stocks.

" _

LES MANUFACI‘URIERS DE CHAUSSURES NE
SONT PAS EN FAVEUR DES COMMANDES
SIGNEES.

Les manufacturiers américains se prononcent contre

le change — Résultats du questionnaire envoyé
par le secrétaire de ’Association des Manufac-
turiers—Attit_.ude des Détaillants sur la question

Dans une lettre circulaire envoyée il y a quelque
temps aux membres de la National Boot and Shoe Manu-
facturers’ Association of the United-States, des réponses
ont été regues de cent onze, la majorité étant opposée au
change ou croyant impossible de le mettre en pratique.
Quelques-unes des raisons sont données plus bas:

Parce qu’ils craignent de briser les relations de sym-

. pathie avec leg clients actuels.
A cause de la nature du commerce, c'est<d-dire de ven-

dre 3 leurs propres magasins seulement, & de petits mar-
chands étrangers et ignorants.

Parce qu’ils croient que la condition de P’industrie de
la chaussure est telle qu’il ne rerait pas sage d‘adopter cette
pratique maintenant.

Parce qu’ilg croient qu il n’est pas pratique d’obtenir
une commande signée au moment ou .la commande est
donnée, par exemple:

(a) Un vendeur ne fait pas une commande.au mo-
ment ol elle est price, mais plus tard, lomqu il lui con-
viendra. . :

. (b) La pemonne donnant la commande n am-ut pas,

asser souvent autorité de la signer. - e "

(c) La persistance & demander des commandes signées
pourrait amener une rupture des relations commerciales
existantes, etc.

La nouvelle du résultat de ces opinions sur le commer-
co'est suivie de la citation d'une lettre envoyée récem-
ment par A. H. Guetting, prés‘dent du comité exéeutif de
la National Shoe Retailers’ Association, comme suit: |

Point de vue du marchand détailant

Dans les conférences des dirccteurs de la N.S.R.A.
avec les manufacturiers, nous avons tous conveny qu’un
contrat pour une commande de chauesures était un con-
trat sacré et ne devrait pas étre annulée, excanté par I
consentement mutuel, et ne dowrait jama's étre annulée
aprés que les chaussures ont été taillées.

Muis, d’un autre c0té, le manufacturier doit faire des
chaussures conformes & ’échantillon et doit les livrer au
temps spécifié, S’il s’apercoit au cours de la confection
quil ne peut les livrer en temps, ou au moins 30 jours
aprés le temps spécifié, les marchans dé‘aillanty deman-
dent avec instance qu’il avertisse I'acheteur, lui fasse con-
naitre les circon:tances et ’époque on la livraison peut étre
faite. Sur réception de ces informations, le marchand dé-
taillant peut coneerver la commande ou la refuser, & son
choix.

Le marchand déétaillant pas responsable

(Cette position a été fortement approuvée par les mem-
bres de la N.S.R.A. par tout le pays, parce que nous, com-
me détaillants, ne désirons pas nous dérober & nos respon-
sabilités, ou avoir le nom de ne pas observer nos contrats
aussi bien que les meilleurs fabricants des Etats-Unis.

Nous n’hésitons pas alom de prendre un engagement
qui obligera le manufacturier avssi bien que le détaillant
A des responsabilités égales. Souvent des manufacturiers
oublient qu’ils expédient des milliers de paires de chaus-

sures, plusieurs mois aprés qu’il était convenu de les livrer

ou que dans d’autreg circonstances, ils expédient vingt-cing
pour cent de leurs commandes de qualité inférieure a oe
qui avait été demandé. Mgintenant le marché a tourné et
le marchand détaillant, dans quelques cas tire avantage de
ses droits, et plusieurs manufacturiers sentent qu’il n’y a
pas de responeabilité dans le commerce de détail. Celd ne
peut’ étre prouvé’et 1d o il y a des délinquants dang le
commerce de détail on peu:t en montrer autant chez les ma-
nufacturiers. : .

Plaidoyer en faveur de bonnes doublures

"Dane une diseussion sur la nécessité de support pour
Pempeigne de la chaussure, dans'le “Shoe and Leather
Reporter”, un éerivain traite ce sujet & fond. 11 dit: “Pour-
quoi avons-nous des doublures de chaussures? Nous savons
que nOUS pouvons faire des chaussures bonnes, durables, de
bonne apparence sans doublure. Noug savons aussi que lors-
que nous faisons une bonne chaussure non doti)lée nous la

© (& 'suivre page 53) T
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LA QUESTION DU SUCRE

Pourquoi et comrﬁent la criée s’est produite, — Ses
répercussions aux Etats-Unis et au Canada. —
Les intéréts en présence. — La solution néces-
saire,

12état de panique ol se trouva le marché mondial du
sucre, constitue le fait dont I'importance domine la situa-
tion économique. L'instabilité des cours est pour le mar-
chand—grossiste ou détaillant—un sujat de grave préoc-
cupation et & ce titre il s’impose & I’attention des hommes
©’Etat. Déjd le gouvernement de Cuba est intervenu dans
la crise et chacun sait que le ndtre a coug. les yeux un pro-
jet d’intervention que plus d’un estime nécessaire. Nous
dirons toutefois, qu'insufficamment étudié, d’application
brusquée, il est apparu inique & la masse qui par ailleurs
ne possédait pas les éléments nécessaires d’appréciation de
la situation. Elle ignorait en effet que le développement de
notre pays a ébé trés rapide et qu'en raison de la rapidité
avec laquelle on ’a construit, notre édifice industriel man-
que de la solidité qui lui permettrait de résister aux tem-
pétes.

Entre reconnaitre la situation en somme délicate de
notre industrie ot intervenir, il n’y avait qu'un pas, lequel
a été vite franchi. Le tout était de ne pas aller trop vite
et de ne pas mettre les pieds dans les plats. Pour. les gou-
vernements comme pour les maitres & daneer il y a la
maniére, Part de na pag faire de faux pas: cela, s’appelle
la pohthue

En ces derniers temps on a beaucoup parlé de la. quen
tion des sucres..Comme toujours, lorsque la passion in-
tervient, lorsque ’6goisme constitue un élément de dis-
cussion, on a négligé les faits pour les sentiments et perdu
la claire vision des données mdlspensablw du upmblélne qui

se pose. Paut étre serait-il intéressant d’en faire le rapide

. exposé, quitte & laiszer ensuite & chacun le soin d'en tirer

les conclusions qui en découlent.

A la Havane, le prix du sucre, avant la guerre, oecll-
lait entre §6.50 et $7.00 le sac de 325 livres, ce qui mot-
tait & un peu plug de 2 cents, le prix de la livre de sucre.
En mai dernier elle atteignait 23 cents et les banques cu-
baines prétaient $35 sur chaque sacentreposé. Le prix en
est awjourd’hui tombé & $20.00 et les banques perdent la
différence. Leurs opérations ayant porté sur 2.500.000
sacs, leur perte se chiffre par $50.000.000. ’

Aux temps heureux de la hausse du sucre, tous les
Cubains étaient riches, ou du moins croyaient I’étre de- |
venus. Ceux qui d’aventure ne ’étaient pas encore; vou-
laient s’enrichir rapidement. Un état d’esprit comparable
4 la fiévre de -l'or, & ’époque fabuleuse du Klondike, se
développa & la Havane. La munificence traditionnelle des
Expagnols se manifesta librement. Des palais somptueux,
sinon magnifiques, surgirent 4 tous les coins de rue et
tous les ouvriers eurent & la banque de rondelettes éeono-
mies. Et ce fut précisément ce qui en un moment menaga
d’effondrement, tout le systéme financier de la Perle des
Antilles. Les ouvriers en effet prirent peur dés qu’ils con-
nurent le chiffre de la perte des banques. Ils ’ameutérent
et exigérent qu’on leur rendit leur angent. C’est alors que
le président Ménocal jugea bon d’intervenir en proclamant
un moratorium de deux mois, durant lequel chacun ne
pourrait retirer que dix pour cent de la somme déposée 2
la banque. Malheureusement il était trop tard et une ins-
titution financidre trés importante avait déjd suspendu
ses paiements.

Présentement le calme ee réta,bht 4 Cuba, du moins
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en ‘apparence, puisque la panique n'existe plus. Mais 1o
mal s'étend lentement et le désastre creuse des précipices
plus profonds chaque jour. Les banques en effet font ren-
.trer les sommes qu’elles ont consenties sur le sucre entrepoceé.
Ayant prété Ja mam 3 accaparement en en faisant les
fonds, elles pro-acodlérent aujourd’hui la baisse en exi-
geant des planteurs qu'ils jettent leur sucre sur l¢ marché.

Ajoutons que la haute banque dé¢ New-York a déji sauvé

'la mise aux banques de Cuba, qui ont perdu leur indépen-
dance dans la crise.®
On estima2 & 330,000 tonnes, les dlspomblhtés en sucre

brut de Cuba, dont 60,000 ont été vendues, mais restent
impayées. D’autre part on sait que 200,000 tonnes de su-.

cre encombrant le marché américain. La récolte de bette-
rave, aux Etats-Unis, produira 200.000 tonnes de plus
que I'an dernier et la nécolte de betterave, en Europe, pro-
duira 800,000 tonnes de plus que 'an dernier. A 1’époque
de la hausee, Java en expédia 500,000 tonnes aux Etats-

Unis, A cette méme époqua les fabricants américaine de .

conserve établirent leurs prix de vente en se basant sur
le prix fort du sucre et ne trouvérent pas de commandes.
De ce fait la consommation aux Etats-Unis se trouve sé-
rieusement diminuée. Ainsi s’explique que lorsque I'effon-
drement des cours se produisit, les raffineurs américains
jetérent les yeux sur le marché canadien pour y jeter du
lest. - . A
On comprend qu’a ce moment nos raffineurs s’émmu-
rent et demandérent aide et protection & la Commission du
Commerece. Ils firent valoir qu’aux tempe heureux pour eux
de la hausse, la Commission avait apéré une compléte main-
mise sur leur industrie, leur avait interdit d’exporter et
avait*fixé le prix et les conditions dans lesquelles le gucre
serait mis sur le marché canadien. Ils firent valdir que
- pendant cett période ils perdirent le bénéfice de la hausse
et que le consommateur nanadien avait bénéficié de prix
exceptionnels. Enfin ils demandérent si, dans ces, condi-
‘tions, ils n’avaient pas un droit & la protection du gouver.
nement contre une concurrence qu'ils estiment déloyale.

Nous ajouterons que les raffineurs ne sont pas seuls
en cause, mais aussi nos marchands et que ceux-ci nous
intéressent plus que ceux-1a puisque “Le Prix-Courant” a
surtout pour objet de'protéger leurs intéréts.

11 est certain que le gouvernement ayant protégé le
consommateur contre la hausse du sucre, s’était engagé a
protéger le raffineur contre la baisse. Il est également cer-
tain que le commerce avait ét¢ mis au courant de cettz si-
tuation et des engagements officiels qui en constituai=nt
P’slément principal. (Yest dans ceg conditions que le com-
mero?, surtout le commerce éloigné des centres de produc-
tion, c’est-d-dire “d’ pprof'visionneinent facile, s'est chargé
assez lourdement de sucre & prix fort. Va-t-on faire subir
A tous o2s braves gens dont les’ intéréts sont respectables
autant que ceux deg consommateurs, des pertes graves et
surtout imméritées?

D’autre part le consommateur astxme que les servwes

rendus ne sauraient tenir liew de services & rendre- et que-

8i les raffineurs pendant la guerre lui ont vendu du sucre,

~1e monde si la chose fnt—posslblr e

en somme bon marché, ce n’est pag une raison, pour ne

pas le lui.vendre maintenant meilleur marché encore. 1l
‘voit eon intérét et jusqu’ici n’a voulu voir que lui.

Telles sont les données du-probléme que le gouverne-
ment & misg & I’étude. Il semble qu'il suffise de tenir compte
des intéréts en présence et qui ne sont qu’en apparence
ypposés, pour trouver la solution qui les conciliera. _

11 est évident que les prix du sucre doivent baisser.
Cependant il est également important que cette baisse
g’'accomplissz graduellement, de manitre & éviter toute
catastrophe financiére. '

0
LE TARIF

La politique Nationale et le libre<échange ont des
avocats puissants dang le pays, et aprés la lecture ou l'au-
dition de leurs éloquents plaidoyers on serait tenté-de
décider que les deux camps ont raison.

Naturellement dans cette question comme dans bien
dautres, V'intérét est le guide de I'argument et le tarif
est interprété en conséquenae. ‘

L’industriel, le manufacturier est protectionniste né-
cessairement ; 'homme des champs, le consommateur d’ins-
tinct sont libre-échangistes.

Il y a des pays qui avec un systéme de tarif se gont
développés merveilleusement, d’autres libre-échangistes ont
joui d’une prospérité permanente.

Il faut donc en conclure que les deux systémes ont
leur raison d’étre.

Dans un jeune pays comme le Canada, riche en res-
sources naturelles, un tarif protecteur présente un certain
danger & moins que ce tarif ne s’applique au développe-
ment et & exploitation des matiéres premiéres provenant
du pays. Dans le cas contraire il est une charge eu consom-
mateur ot un danger économique, parce qu’il tend & eréer
des monapoles et & concentrer la richesse et le pouvoir
publics entre les maing de quelques privilégiés.

Pour prouver cet expoxé, nous n’avons qu’a jeter un
coup d’oeil sur ce qui se passe actuellement parmi nous.

La politique Nationale congue et mise & exécution par
un grand homme d’état, & cependant fait la richesse des
industries du sucre, du coton, du caoutchouc. 11 ‘est vrai
que le but ¢tait louable, donner de Pouvrage et du pain
aux ouvriers de nos grands centres, qui, & cette époque,
assure-t-on, étaient dans une bien triste position; maiy: le
résultat au point de vue général a été négligeable puisque
le consommateur de ce pays a aidé au développement de
ressources exotiques et fait la fortune de quelques ind'u's-
triels.

- Dailleurs quand on Pexamine de pl‘éS le tarif protec-
teur n’a jamais été’et n’est pas un tarif basé sur les con-
ditions ¥conomigques, sur les besoins. et sur les possibilités
de développement industriel du pays, c’est plutdt un tarif

; d’apportumté, fait pour répondre aux exigences des partis

politiques, ména«rer la chévre 2t le chou et contenter tout

- Qest - tellame:nt le cas que les pa.rtls pohthnes l’ont
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attaqué et soutenw & tour de role; actuellement ¢eux qui
Pont le plus combattu dans le passé s’en font les polémistes.
Plus curieux & constater, c’est le verdict qui a été rendu
par le peuple du pays, & ce sujet en différentes occasions.
Dans deg divisions & tendances protectives, on s'est dé-
claré au poll libre-échangistes; damns d’autres localitds
plutét libre-échangiste d’opinion et de fait, on s'est pro-
noncé en faveur d’un -tarif, ce qui démontre d n’en pas
douter que la question de tarif et de libre-échange parmi
nous est encore & I'état amorphe 2t ne prendra de corps, et
de consistange qu’en autant qu’elle sera enlevée du do-
maina politique des partis et remice entre les mains de
no3 éoonomistes. _

_+Un autre détail intéressant 4 noter, notre tarif est
a deux tranchants. Quand il ne protdge pas, on Pappelle
tarif de revenu. A ce point de vue il est souverainement
injuste’ au, consommateur _parce que dans certains cas, ct
a4 A certaines: nécessités du commerce, des prodult.s do-
mestiquey sont taxés par le fait qu'ils ont. a traverser la
frontiére.

J. A. Paulhus.

0

LES DETAILLANTS DOIVENT AVOIR UNE
LICENCE EN RAPPORT A LA PERCEPTION
DE LA TAXE DE LUXE.

A une assemblée de la section de Ferronnerie de
’Association. des Marchands Détaillants du Canada, Inec.,
Suecursale de Montréal, tenue aux bureaux de 1’Associa-
tion, mercredi soir dernier, le Secrétaire-Provincial, M.
M. Lapointe, déclarait aux membres présants que tout
marchand ayant dans son magasin, ne fut-ce qu’un article
sur leguel est applicable la taxe de Juxe, devra voir i
obtenir sa licence. .

11 conseilla aussi aux.marchands de bien &> conformer
A cette loi, car;-des mesures trés sévéres doivent étre prise's
- avant longtemps afin de faire observer cette méme loi.
Il est aussi important que chaque marchand posséde un
~ état complet de toutes ses ventes pour que linspecteur
| puisse voir si le montant payé pour la taxe est bien juste.
| Tout autre renkeignement pourra étre fourni par
I'Association, soit par téléphone atu No. 1184—Est—ou
a-ses bureaux, au No. 3 rue Craig Est.

o

. Cest étrange & dire, mais fout commerce en ce
pays qui a tenté d’établir un monopole a trouvé son
plus grand succds ‘aprés’ avoir abandonné toute. no-
tion de s’emparer‘dn marché antrement quen don-

nantungrosserviee et debasprix. o
. ..". 25 '.& !“. .

.4

Une tentatlve vers le monopole améne généra-
lement des compétiteurs qui développent des substi-
tuts a la place de Particle monopolisé et le monopole
se brise de son propre polds

i
-7

LES MARCHANDS DOIVENT CLASSER EUX-
MEMES LES MARCHANDISES ET
L’'IMPOT A PAYER

Nouveau systéme

Les marchands qui se hitaient jeudi de la semaine
dernicre, afin d'obtenir leurs colis postaux ou les consi-
gnations qui leur arrivent par “express”, aux douanes de
la rue McGill, ont éprouvé une certaine surprise en cons-
tatant qu’un nouveau systdme était établi par lequel le
travail du personnel est elmpllflé et celui des chents
augmenté, '

Les marchands sont mumtenant obligés- de régler
leurs comptes de douane eux-mémes, c’est-d-dire qu’ils’ doi-
vent noter sur la facture le taux de la classification des
marchandises et indiquer le teux de impét. Aruparqvant
¢'était T'estimateur douanier qui faisait ce travail.

Voici l’aws envoyé, aux bureaux, au sujet dw nouveau
systéme. *

“‘Montvéal .12 o¢tobre 1920

“M. Henry MdLaughhn, rpencep{eur des’ dou&neq

; “Montréal, . = Y57 iF
Cher Monsieur, o 5. <
- “Je -dois vous aviser que ‘j’ai regu, wjourd"hul, de
M. W.-S. Busby, inspecteur en chef des. douanes,,msiruc-
tion dagir de la fagon suivante & Vavenir:

“Les marchands devront présenter leurs iactures pour
les colis postaux et les colis d’express, gvec la claéslflca-
tion de la marchandise ¢t du taux.de I'impdt & (peger sur
ces derniéres, c@t-ﬁ dire comme on est, requis de,le faire
pour les inseriptions du “Liong Room®; dans le-cas'de tous
les colis postaux et des colis d’exprese qui passent par la
douane. Les droits devront ayssi étre payés sur les petites
inseriptions ou entrées aux douanes.

“Je vous prierais d’avoir des avis imprimés et affi-
chés en ‘ce sens, dems toutes les succursales des douanes
ipostales ainsi que pour le service d’express,

- (Signé) W.-S, WELIDOIN.”

Cet avis intrigua fort les marchands qui se hataient
de retirer leurs effets, mais ce fut pis, quand on leur re-
mit leurs factures pour leur faire faire la classification
eux-mgmes. Les petits négociants qui ne sont pas habi-
tués & recevoir régulidrement de ces colis ne savaient od-
solument pas quoi faire. Tout cela a causé une perturba-.
bation considérable et les réflexions des marchands au
sujet du nouveau systéme sont des plus rigoureuses & Ven-
droit de ceux qui ont institué lo réforme..

o

La fixation des profits- est infiniment plus vi-
cieusement destructive de la vie économique que la

flxatlon des prix.

‘ ‘
La fixation des prix conduit de l’état socialiste
a Pétat- communiste, -La fixation des prix méne au-
chaos.
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Quelques éfapes dans la vie commerciale- d’'un Marchand
de Québec dont les efforts ont été couronnés de succes

¢
Le magasin Lajeunesse en 1904,

—En 1899, nous disait Monsieur Gaudias LaJEU-
NESSE, le marchand québécois bien connu, je comman-
dais mes marchandises & la douzaine, en 1904 A la grosse,
mais aujourd’hui, c’est au char que mes marchandises

arrivent, 3.

—A quoi attribuez-vous spécialement votre suceés, lui
demzndons-nous ?

—~C’est surtout au fait de ne tenir toujours, en ma-
gasin que des marchandises de premier choix et que des
produits de marques reconnues qui satisfont ma clientéle
ct cngagent mes clients & revenir, que j’attribue mon suc-
~ cos en affaires,

T’histoire de Monsieur Gaudias LAJEUNESSE est
I'histoir¢ de plusieurs de nos commercants Canadiens
francaix. dont les débuts furent des plus modestes, mais
qui. grice & un travail persistant, grice au bon jugement
qu'ils montrérent en achetant toujours des marchandises
irrénrochables, en se contentant de profits raisonnables et
en mettant ainsi en pratique le vieux dicton anglais
“Honasty is the best policy”, purent se créer une situa-
tion enviable dans le monde du commerce, situation dont
Pinfluence ce fit sentir par tout le pays.

M. Lajeunesse au travail.

Nous croyons intéresser nos lecteurs en leur donnant
ici quelques notes sur 1’établissement que fonda en 1899
avec un associé, Monsieur Gaudias LAJ BUNESSE.

Aprés quelques années de collaboration, la société fut
dissoute en 1904, et Monsieur LAJEUNESSE continua
seul le commerce qui déja laissait prévoir les suceds 2
venir. Il avait 4 cette époque avec lui deux commis.

En 1910, tandis que ses affaires marchaient & mer-
veille, Monsieur LAJEUNESSE eut la peine de voir son
stock entier consumé par l'incendie; ce fut une perte
totale.

Il déménagea alors dans le local qu’il occupe actuel-
lement et ou il augmenta le chiffre de ses affaires de
$20,000 qu’il était en 1910 & $100,000.

En 1919, Monsieur LAJEUNESSE, 4 la recherche de
nouveaux suceés, établit un département de gros, se spé-
cialisant surtout dans les fournitures de contracteurs,
d’entreprencurs, de plombiers, de forgerons, de voituriers,

Un plein wagon de produits Glidden achetés'poﬁr la maison
Lajeunesse. <

J
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Le magasin Lajeunesse aujourd'hui.

de peintres, de ferblantiers, de couvreurs, etc. : ciment,
fer en barres, papier & toiture, peinture, vernis et autres
spécialités de la marque -Glidden, qu’il echeta par plein
char, comme on en jugera par illustration publiée dans
cet article, & cause de leur haute qualité et de la satisfac-
tion qu’elles donnent a la clientele.

Le magasin et les entrepdts de Monsieur LAJEU-
NESSE occupent aujourd’hui 30,000 pieds de surface de
plancher, la livraison se fait par deux camions automobi-
les et les commis sont au nombre de neuf. Le personnel
de la maison Gaudiass LAJEUNESSE comprend Mon-
sieur Gaudias LAJEUNESSE “jeune” dgé de 59 ans, M.
Joseph Trépanier, voyagaur de commerce, igé de 32 ans;
M. F. V. Dauphin, comptable, 4gé de 24 ans et M. Arthur

D. Sanschagrin, premier commis, igé de 25 ans. La meil- -

leure entente régne entre ce “comité exécutif”’ de la Mai-
son LAJEUNESSE, et cette bonne entente & été un fac-
teur important dans le succts de cette maison de com-
merce québecoise, 'unce des plus prospéres et des mieux
achalandées du pays.

0

[’ASSOCIATION DES MARCHANDS ET LA
QUESTION DU CHANGE EN CE QUI
CONCERNE LA DOUANE

Les membres de 1’Association des Marchands Dé-
aillants se sont réunis, ces jours derniers avee un certain
ombre d’importateurs de la Grande-Bretagne, dans le
ut d’étudier la question de savoir ce que les autorités
louaniéres entendent par “valeur de la monnaie” lorsqy’il
’agit @’importations. I’assemblée en est venue 4 la con-

clusion que les douaniers devaient baser leur évaluation
sur le taux courant du change en monnaie canadienne, la
livre sterling valant actuellement $3.86.

Il a aussi été décidé de faire un effort pour décider
le- @ouvernement & simplifier les choses en adoptant un
régiement clair & cet effet.

0

LES REPRESENTANTS POUR LA PROVINCE
DES USTENSILES EN ALUMINIUM “VIKO”

Leo u-tensiles en aluminium “Viko”, manufacturés
par A luminivm Specialty Company of Canada, sont de-
venus justement pxpulaires dans la provinee de Québec
et ron des plus appréeiés par les marchands qui les ven-
dent et ‘ex clients qui ¥en servent. Cotte ligne d’une qua-
1'td supéreure et d’un fini attrayant qui comprend une
variété infinie d'us nsiles de cuisine et de spéeialités en
alumin‘um fa’'t 'objet d'vm gros commerce parce qu’elle
donne satisfacticn tant au marchand qu'a Pacheteur, four-
ni cant & ce dernier vn service insurpassable et valant au
premier des éloges et de bons profits.

La ligne “Viko” est représentée par Messicurs Bisson-
nette et Bissonnette, agents manufacturiers, 54 rue Notre
Dame 1:t, Montréal, et tous nos lecteurs désireux de se
rens2igner sur les produits de ’Aluminium Specialty Com.-
pany of Canada, peuvent s’adresser & ces deux agents actifs
qui s'empresseront de leur adresser catalogue complet et
liste de prix.

- 0 ,
UNE OFFRE DE I’AMERICAN SUGAR

- REFINING CO.

1’American Sugar Refining Company fait un effort
pour améliorer la situation créée par une hbaisse soudaine
dans le prix du sucre. Elle offre & ses clients de différer
les envois et une méthode plus facile de paiementque celle
spécifiée dans les premiers contrats. Cette offre a été faite
A tous les clients qui ont acheté du sucré par contrat a 2214
cous la livre, et elle pourvoit & ce qu’il y ait un paiement au
comptant le jour de Pexpédition. L’écart de prix entre
celui du contrat et celui du marché peut étre rencontré
par des effets de commerce acceptables comme base d.e
paiement, de la fagon suivante: 25 pour cent dans trois
mois ; 25 pour cent dans six mois; 25 pour cent dans neuf
mois et le reste & la fin de I'année. Ces effets de commeroce
porteront intérét 4 6 pour cent. 1

Cette méthode de faciliter les paiements permettrait
d’attendre le rétablissement possible des prix du sucre, 4
un niveau plus élevé. D’aprés les cotes actuelles, le prix
du sucre au comptant serait d’environ 11 sous 1a livre.

Si les marchands acceptent l'offre ils devront fournir
Jeurs spécifications et finir de retirer la moitié du sucre
teprésenté par leurs contrats courants, d’ici au ler jan-
~ier 1921 et le reste avant le ler avril 1921. Ces termes
ne ’appliquent pas au nouveau sucre raffiné ni aux con-

~ignations portant une date antérieure au 14 octobre 1920.
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, LA BAISSE AUX ETATS-UNIS

T le rapport mensuel de Bradstreet montre une moyen-
ne de diminution de prix d’environ 6% sur les articles
" mécessaires & la vie pendant septembre et de 19% sur les
prix les plus élevés du commencement de V’année. Com-
mentant cette baisse, Bradstreet remarque:

“En saptembre, comme en aofit, les prix sont tombés
~de beaucoup, plus brusquement qu’ils me Yont fait en aoiit,
en mai de cette annéé et auw mois de janvier suivant l’ar-
‘mistice. Dans ce dernier mois ils ont baissé de 4.9 pour
cent, en mai de cette année de 4.1 mpour cent, et en aolt
de 4.5 pour cent.

Les provisions de ’épicerie ont légérement baissé de
5.9 pour cent. pour septembre et de 19 pour cent du haut
niveau atteint le premier février; il indique une réductton
de 13.8% eur les prix au premier octobre 1919, une baisse
dé 4.6 pour cent. sur le premiier octobre 1918, et est pres-
que égal aux prix du premier octobre 1917, mais il est 94
pour cent au-dessus de la moyenne de 1914,

An’ sujet de la balsse de septembre, on peut dire que
dix groupes d'articles ont diminué de prix, tandis que deux
ont augmenté. iAw nombre des articles qui ont gubi une
baisse, se trouvent d’abord le groupe textlle, qui a baissé
'be&uooup 4 cause de la diminution dans le prix des coton-
nadee, du coton brut, de la laine, du chanvre ef du coutil.
Lies farines, le bétail, les peaux et le cuir, les mébaux, les
‘légumes, les huiles, les matériaux de construction, les dro-
gues et divers produits ont aussi baissé,

Les provisions et Pépicerie ont légérement augmen-
té de- prix, mais la hausse qui a en partie compensé la
baisse dans les articles précités, s’est produite sur les oeufs,
le beurre. et le porc. En tout, quarante-huit produits ont
subi une baisse, quatorze ont ‘augmenté et quamnte-quatre
sont restés stationnaires.

" Il est intéressant de noter que les 19 pour cent de ré-
duction sur les nombres indices des articles de gros, des
hauteurs atteintes en février dernier, n’ont pas été égale-
ment distribués; divers produits ont baiss¢ de 40 pour
cet; les entrepdts navals et les produits textiles de 33 et
3% pour cent respectivement; les farines, métaux," peaux

et cuirs d’environ 13 pour cent chacun; les huiles végé-

feles de 20 pour cent et les quatre groupes de vivres de
54 pour cent. La baisse varie de 4 pour cent pour les
provigions et de 6.6 pour cent dans les fruits, 9.4 pour
cent pour le bétail, 13 pour cent pour les farmes

. o .
La seule méthode possible par laquelle des prix

plus bas peuvent étre obtenus est ceélle qui stimule la

. m'oductitm — ce qui donne plus & dxstnbuer.

e’e .

: Les gens se sont égarés dans toute cette a.ffanre
de profits et de prix parce qu’ils ont oublié.le: temps

d’acheter

passé; ol ler producteur suppliait le. consmnmateur :

j—

' commerciales.

CINQ CAUSES DES DIFFICULTES DE TRANS.
~ FORT ET LES CINQ REMEDES A Y AP
PORTER.

* M. Willard, président de la’ Baltimore & Ohio Rail-
read Company discutant du probléme du tramsport, ré
sume en cinq causes les difficultés de transport et sug
aére cing. remédes & y apporter. Voici cet énoncé:

1 —Le manque de fands a empéché les, chemms de fer de

* 'répondre aux besoins, actuels. i
2.~—Il n’a pas été acheté de matériel suffwant ‘pour mmn
~ tenir’ les facilités normales.

3.—Lés conditions ‘de guerre ont rendu les demandes de
transport‘ anormales- %
4.—La-rareté des wagons-a réndu les- répamblons ‘conve:

«nables impossibles. ¢
5L Peiploi du matériel usé a ralenti tout le systéme.
1.—Charger tous les wvagons pmmptement et d leur pleme

capaclté :

2.—Décharger les wagons le jour de leur- réceptlon
3.—Retarder temporairement les envois non essentiels.
+.—1/augmentation: des tarifs et des salaires mmtem les
propriétaires et les ouvriers & prouver que c est chose

avantageuse pour le public. R
d.—La propriété privée et I’exrpf01tat10n pnvée stlmulent

le progrés

0o

CE QUE REVELE UNE ENQUETE DE
L’UNIVERSITE HARVARD

L’Université Harvard entretient un Bureau de Re-
cherches Commerciales qui se spécialise dans les enquétes
Récemment, ce bureau instituait une en-
quéte sur les prix de vente, les dépenses et les profits des
détaillants. Des centaines de marchands, disséminés dans
plus de quarante-et-un états, ont été objets de cette en-
quéte, et le résultat, comme donné par la presse se 11t
comme suit:

Il a été démontré que les loyers ont haussé de 75
pour 100, le combustible de 100 pour 100, les frais de
livraison de 125 pour 100, I’assurance-feu de 60 pour 100,
assurance des glaces de 200 pour 100, la ficelle de 300
pour 100 et les fixtures de 100 pour 100.

Cette enquéte a révélé que 83.1 cents de chaque dol- |
lar payé & DPépicier allaient aux fermiers, aux marchands
de gros, aux manufacturiers et aux chemins de fér. Qua-
torze cents et six-dixidmes. sont payés aux commis-bpi-
ciers, aux propriétaires, aux approvisionneurs, aux mau-
vaises dettes et pour les taxes, les livraisons, le chauf-
fage, l’éclalrage, la force motrice et autres dépenses di-

_ verses-

11 fut admls que gur ce ddllar, le proflt net de l’épl
cier. ”’était que de 2.3 cents. :

On peut déddire de ces faits: 1° que les prix ont
haussé; et. 2° que l’éplcler nen est pas la cause.
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NE, REVUE DES CONDITIONS QUI ONT CON-
DUIT AUX CONDITIONS COMMERCIALES
ACTUELLES. LE SANG-FROID, LE BON
SENS RAMENENT AUX CONCLUSIONS
QUE L’ON A PERDUES DE VUE DANS LE
COMMERCE MODERNE. — COMMENT EST
FIXEE L’ECHELLE DES PROFITS. — AU-
TRES POINTS INTERESSANTS TRAITES.

Pat,W. R. Basset dans le “Printers Ink”
e _

11 n’est pas question de profits illégitimes. Le profit il-
Geitime est celiii‘que fait votre voisin.” Le profit que vous
aites ne peut pas étre illégitime et vous pourrez expliquer
xactement pourquoi il n’est pas illégitime aussi longtemps
ue vous aurez quelqu’un pour vous écouter. De fait, si
vous avez le loisir de parler assez longtemps vous arriverez

découvrir quelque chose contre vous-méme §'il n’existait

ien en premier lieu.

Mais qu’est-ce qu’un profit légitime?

Et qui devrait déterminer le profit?

Parlons-nous de profit ou de prix?

Un prix élevé signifie-t-il un profit élevé et un bas
prix indique-t-il un petit profit? Y a-t-1l-quelque relation
entre le prix et le profit? L'acheteur ou le vendéur fait-il
le prix ou bien le prix est-il fait par une force extérieure
sur laquelle ni I'un ni Vautre n’ont le contréle?

Un nombre interminable de questions se présentent
lorsqu’on: vient & parler des prix et des profits. Nous tom-
bons dans la méme fondriére de difficultés que lorsque
nous parlons des salaires élevés ou bas sans g’occuper de ce
qui est donné en retour pour ces salaires.

Tt en outre nous avons les complications du change
et par dessus vient le probléme-de la rareté qui se résout
de luj-méme plus ou moins dans une discussion sur la valeur
Q’une croute de pain pour un millionnaire effamé.

Le mot profiteur est glissant et toujours prét & tomber
des lovres de ceux qui croient avoir ébé surchargés, ou ce
qu1 revient au méme, de ceux qui ont été dupes Notre
ressentiment nous pousse inconsciemment & voir toute la
situation d'une fé.gon peu pratique, fagon que nous ne pren--
drions pas dans le cours ordinaire des choses.

Si par exemple, je vends un complet & un :marchand de
seconde main, je n’aurai pas la valeur de ’habit. J’espére
obtenir plus que sa valeur, mais je m’attends 3 le laisser

valeur du complet pour une revente, parce que je ne connms
pas le marché, D’autre part, I'homme qui achéte de moi,
connait'le marché, et refusera de me payer une somme qui
ne lui permettra pas de faire du profit sur une revente.
Aujourd’hui, achef,eun-s et vendeurs sont dans la position
d’un homme vendant des habits ide s&onde-*mmn Pas un ne
sait ce qu’ils valent. (Yest pourquoi je dis quil est facile A

pour moing que la valeur. En réalité, je ne connais pas la

Que représente dans le commerce un profit raisonnable ?

tout homme de se convaincre que quels que soient les prix
qu’ils demandent, ses prix sont légitimes. Tout homme qui
achéte vend aussi et ses ventes ne sont souvent qu’une ré-
flexion de I'importance qu’il sent en achetant. Tout cela

tend 4 une détente génémle de pensée et d’empresslon et
4 d’autres inconvénients.

La voie difficile du Profltel_n'.

Nous sommes tous trop enclins & oublier que Pachetour
qui 8’éloigne de nous, sentant qu’il a 6t6 dupé est 1a semen-
ce de notre future faillite. L’homme qui déclare “qu’il va

~faire-fortune pendant-qu'il-en- est-temps”- ne fait jamais- -

fortune, parce que P'avidité aveugle qui le fait agir ne sait
jamais o s’arréter et que le terme est lg faillite. En allant
de Pavant pour obtenir davantage, il ne voit pas que les
conditions qui lui ont permis de se suicider financidrement
parlant ont changé jusqu’d ce qu’il soit parveny & un brus- -
que changement et alors tout lui est enlevé, :

Quel chatiment donnera-t-on aux profiteurs? Si nous
le considérons comme un escroc, alors c’est une dépense
inutile de le jeter en prison; les lois de la nature se char-
geront de Iui. Le mettre en prison serait lui faire une ‘fa-
veur, car autrement il n’aurait pas la chance de conserver
8es ressources !

Considérons le profiteur de nos jours comme lugubre-
ment congu. Poursuivons ’animal. Nous avons eu récem-
ment une formule judiciaire qui noug a été transmise, qui -
peut servir de signalement et empédcher qu'on attaque la' -
fausse béte. Un juge fédéral a dit quun profit juste et rai-
sonnable sur le commerce de détail doit étre déterminé sur
le coiit du gros des marchandiseg au moment de achat et
pas sur la valeur du marché au temps de la vente.

‘C’est une opinion intéressante qui nous porte & nous
demander si un profit légitime signifie que les vendeurs
ne devraient pas faire d’argent ou si les lwheteurs devraient
exiger de bas prix. '

Par exemple, j’aurais pu en usant de clairvoyance,
acheter en 1915, un stock de marchandises au J apon et avoir
été incapable de les faire traverser P’Océan avant 1920, &
cause des réglements de la navigation. Supposons que les
marchandises me cofitent $10.00 Y'unité rendue dans mon
entrepdt américain. Le marchand d’en face achéte son gbock
en 1920; il lui cofite $30.00 V'unité et il Poffre an détail
$50.00. Si j’offre le mien 4 $40.00, je suis un profiteur,
bien que le public pale moins que si ]e n’asvms pae eu de
clairvoyance.

D’autre part si je détaille mon stock 2 83000 Je
suis accusé de gter les affaires en coupant Vherbe sous les
pieds de mon compétiteur et je réalise si pen d’argent que
lorsque mon stock sera épuisé, je nespourrai, en dépit de
mon profit, avoir assez d’argent pour le remplacer au pnx ;.
du marché.

| wir igllot S
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Je suis le cours logique de la régle établie, je n’établis
pas de prix, mais je vends mon stock eux enchéres et je
lnissé le public fairc son propre prix.

Exigences des ventes.

Supposons imaintenant que j’aie un stock mal choisi
qui ne peut 8tre vendu en bloc. Une demande soudaine se
_ produit pour un article que j’ai en main depws longtemps
et qui est pratiquement disparu du marché. Je vends cet
article unique & un profit de mille pour cent, mais le profit
sur cet article n’estpas suffismnt pour rencontrer les dépen-
ses de mon établissement et je suis conduit a la faillite.
Puis<je &tre & la fois un profiteur et un banqueroutier?

Passons & la manufacture. Si j’ai un atelier bien géré
et que je projette de produire, je puis certainement fabri-
quer des produits 4 meilleur compte que mon, compétiteur
qui a une fabrique mal gérée et dont les projets de produc-
tion pourraient & peine étre qualifiés de ce nom.

8i je vends & gon prix, je suis un profiteur. Si je vends
2 petits profits afin d’obtenir la clienttle, dans peu de
temps on me dénoncera comme un compétiteur déloyal.
Nous avons des lois prohibitives qui reposent sur mne
base semblable. _

De la question du profit par vente, passong au profit
annuel sur le capital placé. Je puis garder mon capital en
activité toute l'année, et par de fréquents changements
& petits profits faire un gros profit sur mon placement.
J’aurai accompli un service public €levé, mais, d’aprés les

notions qui gouvernent les affaires, je serais un profiteur. -

Je pourrais me laver de cette accusation en feignant 11-
gnorance et en &levant les prix pour modifier les change-
ments, et bien que faisant un plus gros profit par vente,
réaliser moins sur mon. capital.

Je pourrals augmenter mon capital. Sans doute, je
devrais, contre ma volonté, demander plus au public pour
mes marchandises. Ce ne sont pas seulement des affaires,
mais une folie sociale. Mais & moins que je n’agisse com-
me un fou, je suis susceptible de me faire jeter en prison.
Témoin le cas de ce mercier de Broklyn qui fut arrété
comme profiteur par des agents du département de la
justice parce quil faisait 19 pour cent sur des ventes qui
se trouvaient &bre 60 pour cent de son placement. Le pau-
vre disble se suicida.

“Mais, dira quelqu’un, enleverez-vous le frein aux pro-

fits et laisserez-vous chacun demander ce qu’il lul plaira?

Comment pourrez-vous dompter les avares? Le public ne

gerait-il pas alors 4 1a merei des profiteurs? Ne paierions-

. nous pas bientst $75.00 pour une paire de chaussures et
$5.00 la livre pour le beefsteak ?

Et on e déroule un affreux tableau du monde partagé
en deux classes—leg profiteurs et leurs victimes. Ici en-
core cette maniére vague de parler nous owvre de nouveaux
horizons. Dans la Wiscussion des questions du travail et du

capital vous jpourriez Yous imaginer que Pouvrier.seul pra-
vaille et qu’aucun ouvrege n’est fait pour lui, et que pa-
reillement le propriétaire du capital achdte des services
seulement et n’en a jamais & vendre. C’est un contre-sens.

Il n’y a pas de telles inutihtés abstraites. Nous vi- |
vons dans un monde d’étres humains, et il est impossible de
concevoir qu'un commercant ait pour seule activibé pendant
la vie de vendre des chaussures plusieurs fois plus cher que
tout le monde pense qu’il devrait les vendre. Car ce mar-
chand de chaussures malgré ses mauvaises dispositions ne
peut s’empécher d’acheter des vivres, deg habits et d’avoir
un gite. Méme les patrons ont besoin de nourriture et de
vétements.

Et celd nous méne & la croyance extraordinaire qui
semble maintenant prévaloir que. si un commergant re-
fuse de vendre ses chaussures $75.00 la paire, ou que.le
boucher refuse de vendre le beefsteak $5.00 la livre, il ¥
a quelque part un sorte de contrainte qui pousse I'acheteur
d acheter & ce prix.  °

Tl peut se trouver des situations ol on peut étre for-
oé d’acheter un article pour la conservation de la vie &
quelque prix qu’il soit. De telles situations sont rares dans
le commerce ordinaire de la vie et méme dans ce cas d’ur-
gence, Pacheteur est censé avoir I'argent mécessaire pour
payer ce prix exorbitant.

Autrefois; lorsque I’angent était plus rare, les geng ne
se querellaient pas @u sujet des prix. Si les prix étaient
trop levés, ils n’achetaient pag taut que le prix n’était
pas rendu au niveau qu’ils pouvaient atteindre. C’est ce
qui arriverait aujourd’hui s les prix montaient & la hau-
teur que les portent 1’1mag1pahon

La puissance d’achat de Pargent.

Ce que nous oublions fréquemment, c’est que nous ne
savons pas quand le prix est élevé ou quand il est bas et
jusqu’d quel point il est haut ou bas, & cause de la baisse
de la puissance d’achat de 'argent. Si $75.00 ont la puis-
sance ‘relative d’achat de $8.00 ou $7.00 en 1914, alors
$75.00 n’est pas un prix trop élevé pour une paire de chaus-
sures. Si au <ontraire, $75.00 retiennent la puissance d’a-
chat de 1914, alors $75.00 seraient trop pour une paire de
chawsures, ce qui serait démontré par le fait que person-
ne ne les acheterait et que le commergant ne serait
qu'un exhibeur de chaussures. Vous ne diriez pas qu’il est
un profiteur, et vous diriez qu'un acheteur serait fou de
payer un tel prix. '

Prenong un autre cas: Disons qu’un repas convenable
peut étre acheté dans un wagon-restaurant pour $2.00. Un
convoi portant un de ces diners reste en panne dans la
neige loin de toute habitation. Alors le maitre d’hotel
porte ces prix de $2.00 & $20.00, le poursuivreriez-vous ou
le feriezqvous enfermer dans un esile ¢’aliénés? Si vous
gardéz votre sang-froid vous enverrez & asile, parce que
sa passion pour Pargent ferait dm torb au trafic des voya-
geurs de ce chemin de fer.

Maintenant nous commencons 3 comprendre ol se
trouve la difficulté de trouver ce qui est un profit équita-
ble. Nous avons, en effet, essayé de mesurer le hait & la
verge. Nous présupposons que le vendeur et non Y’ache-
teur fait le prix et qu’il y a quelqué relatlon entre la phi-
Iant'rople et les affaires.
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Il 0’y & aucnne relation; la philantropie n’a pas de
place dans les affaires, ce qui n’est pas une condamnation
mais un éloge du comme'rce qui le tire de la boue. Débar-
rassons-nous de toute confusion entre la bienveillance et
la pratique du commerce. Débarrassons le commerce de tout
ce qui approche la louange.

Considérons par exemple un marchand qui accorde du
crédit & un jeune homme qui débute dans le commerce et
qui n’a pas de capital tangible qui peut garantir le crédit.
Le marctand ee dit: “C’est un.bon jeune hiomme, je crois
qu’il va bien faire et je vais prendre le risque de son comp-
tele.” Et il sourit alors bénignement de satisfaction.

Ce marchand n’a pas fait un acte de charité—bien
qu'il le croit.. 11 a avancé ses marchandises en- se fiant
sur le caractére de ’homme et le caractére est le seul ac-
tif de premiére classe qui mérite considération pour l'ex-
tension du erédit. y '

Prenons maintenant un manufacturier; Henry Ford,
par exemple, qui a souvent dit: “Je vais mettre mes mar-
chandises sur le marché & des prix tellement bas qu’elles
pourront étre entre les mains de tous, hommes, femmes
et enfants.” Ford s’exhibe comme un bienfaiteur public et
rend le plus de service possible au public, mais il fait plus
d’argent que les gens qui croient demander de hauts prix,
parce que consciemment ou 1nconsciemment il a trouvé la
vraie maniére de faire des affaires. §’il avait choisi un au-
tre moyen, par exemple &'l ayait adopté le dicton “tirer
avantage du public” le résultat aurait été un de vente de
moitié et en conséquence une fabrique’ ne fonctionnant
qu'en partie; une organisation rompue et une perte sur ba
feuille d’état-de-compte.

La discussion sur les prix équitables ou illégitimes
n’est pas-la vraie question. Il n’est pas du tout nécessaire
d’entourer la question d’un brouillard de sentiments. La
demande de hauts prix pourraient étre ou ne pas étre im-
morale. Cela aussi est en dehors de la question. Leg bas
prix peuvent aussi étre immioraux. Et si nous trainons la
philanthropie dans les affaires que ferons-nous de 1"hommg
devient parfaitement emballé sur la notion de vendre ‘bon
marché au public et qui dans son ardeur oublie de payer ses
créanciers ? Bst-il un idéaliste ou un escroc ?

Mais devons-nous admettre I'impotence dans le régle-
ment des profits? Allons-nous permettre & I'avidité humai-
ne de g’emballer? : A

(Pest un genre d’amusement qui ne peut durer. D’or-
dinaire on-heurte un mur de pierre et on démontre par ce
phénomdne physique que deux comps ne peuvent occuper la
méme place en méme temps.

Revenons & notre commercant de chaussures. Il y a
cinquante ans, ‘la plupart des travaillants allaient nu-
pieds en été parce que les chaussures étaient considérées
comme trop dispendieuses. T y a des preuves évidentes
pour soutenir la conclusion que les pieds ont d’ahord été
faits pour se tenir dessus plutdt que pour donner de l'aide
et du confort aux cordonniers. Mais sujourd’hui, trés peu
de gens gongent & aller nu-pieds en aucun temps de Pannée.
Nous avons grandi avec I'habitude de’porter des chaussu-

res et nous en avons plusieurs paires. Noug avons acquis
I'habitude de porter des chaussures non parce que nos pieds
ont changé, mais parce que les chaussures sont devenues
meilleur marché. g

Si les chaussures atfeignent un prix que les gens de
la classe ordinaire ne pourront payer, alors 1ls iront nu-
pieds et bien que cela puisse pamitre dur pour les pieds
tendres dans les commencements, les cordonniers souffri-
ront plus que les propriétaires deg pieds.

Résultat moral du commerce,

Nous pouvons discuter la moralité des prix et nous
pouvons verser des larmes améres en payant nos comptes
et i nous possédons une imagination euffisante nous pou-
vong porter nos peines dans le cofit additionnel que nous
chargerons 3 ceux & qui nous vendons, mais réellement
atteignons-nous quelque objet avec toutes ces déceptions au
sujet des prix?

N’est<ce pas mieux de reconnaitre que le bon com-
merce est fondé sur un égoisme éclairé et d’aller de ’avant
en suivant ce principe ? .

Il n’est pas du tout nécessire d’introduire la ques.
tion de morale dans les affaires.

Un commercant heureux doit avoir du caractére; il

_ doit aussi faire honneur & ses engagementg financiers. Au-

trement dit, un homme .d’affaires pour réussir doit étre
un homme de caractére. Mais toute tentative de fixer les
profits, les salaires ou tout ce qui se rapporte aux affaires
sur la base que les &tres humains ne seront pas égoistes,
doit farllir.

C’est la mode de nos jours de précher des réformes
afin d’amener promptement un changement de la nature
humaine. Il semble qu’il" serait mieux d’identifier le ser-
vice du public & Pintérét propre; alors ceux qui jouent &
Ja droiture pourraient mettre leur amusement de cobé et
ne pas intervenir dans la conduite deg affaires humaines.

Nous sommes témoins aujound’hui des grands change-
ments opérés par l'introduction des machinerieg dans I'in-
dustrie. Une fabrique ne peut rester inactive sans qu’il en
cofite un prix prohibitif. Mais une fabrique ne sera pas
au repos si ses produits sont & la portée de tout le monde.

*Les besoins de I’homme eont infinis, et c’est & 1’homme

qui désire approvisionner le public de produire des articles
qui peuvent. étre achetés par tout le monde. Cest la meil-
leure maniére de servir I'humanité, mais auesi la meilleu-
re maniére de faire de gros profits. C’est une diaposition
particulidrement heureuse de la nature, puisqu’en ser-
vant hien le public, on se sert bien soi-méme.

Au point de vue du propriétaire, ce n’est pas le pro
fit par vente qui compte, mais le profit annuel et il est
évident que celui qui a un gros profit annuel sur un nom-
bre de venteg comparativement petit, & une grosse marge de
profits, n’a pas un commerce aussi stable que celui qui a
un plus gros profit annuel par de petites ventes.

(Pest toujours la premiére idée du monopole qui va
obtenir le plug gros profit, premiérement en éoartant les
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compétitenrs ; deuxi&mement, en demandant les plus ha.uts
prix possible au public. Mais, il est ébrange, chaque com-
merce en ce pays qui a tenté d’établir un monopole a
trouvé son plus grand suceés aprds avoir abandonné toute

rotion de s'emparer du marché autrement qu'en donnant
un grand eervice & bas prix. Un monopole qui est basé sur
le service est légitime.

Prenons le commerce d’automobiles. D'apris les Pa-
tentes Selton on avait cru que, par un systéme de licences
le nombre e personnes fabricant des automdbiles eeralent
restreint et que tout danger d’encombrer le marché serait
¢vité, Mais le grand progrés de Pindustrie de Pautomobi-
le g'est accompli depuis que cette patente est ewpirée. Au-
jourd’hui, jamais il n’arrive & un fabricant d’automobile:
de vouloir monopoliger le marché. Les fabricantg ’efforcent
de faire de bonnes voitures et d’obtenir un profit raison-
nable. Toutes les industries du pays ne sont prospéres qu’en
autant qu’elles chenchent & augmenter leurs produits et A
abaisser leg prix.

Le monopole se tue lui-méme.

Tue tentative de monopole améne habituellement des
compétiteurs qui produisent des substituts et ces derniers
prennent la place deg articles manufacturés. Un exemple
de ce cas s’est produit récemment au sujet de la manu-
“facture d’une trompe d’auto. Les manufacturiers de cette
trompe se croyant protégés par une patente demandérent
un prix élevé pour leur produit avec I'idée qu’ilsétaient
maitres du marché, D’autres fabricants attinés dans ce
champ d’activité fitent annuler les patentes et crouler
la compagnie. La compagnie qui voulait ainsi établir un
monopole a de bien petits profits sur son capital.

Une compagnie- pomcdanf un secret pour la fonte des
métaux se donna la tiche de garder ce secret et vendit
quelques plaques & des prix ¢levés. On apprit bientdt que

ce procédé était une vmaie mine d’r. D’autres compagnies

e formérent ¢t découvrirent le procédé et maintenant la
premiére compagnie doit lutter pour aller de front avec ses
compétiteurs. Les habits en poil de chameaun furent placés
sur le marché a4 un prix trés élevé et il y a mamntenant
tant de substituts quun-expert seulement peut distinguer
le vrai article de la camelote.

Un profit 1égitime, n’est pas un chiffre qui peut étre
fixé par une autorité extiricure et il n’a rien d faire avec
le capital placé. 11 est légitime qu’ une prime devrait aller
& I’homme qui peut disposer de son capital de fagon & Iui
faire rendre le plus gros pourcentage possible. Toute la
tendance ecientifique dw commerce est de réndre le capi-/
tal petit en proportion ides ventes, et faire mouvoir ce ca-
pital rapidement. Le capital pourrait avoir A &tre considé-
rable—parce que les meilleureg affaires sont faites avec les
plus grandes facilités, et celles-ci cofitent de Pargent—mais

w

d’accord avee les ventes, le ca.pltal devrait étre aussi pe-

tit que possible.

v Le profit sur capital démontré par exemple par les-
dividendes est une question de circonstances. Dans un com-
merce qui croit avec de gros profits, il peut wétre pas sage

de déclnrer des dividendes, et sage de mettre tous les pro-
fits dans 1équipement; ou, il peut étre bon d’établir des
réserves pour &e parer contre la baisse des prix et les
temps durs. Le profit sur le capital ne doit jamais étre
supputé comme étant toute la somme laissée aprés avoir
soustrait cc qui est sorti du revenu. Celd mettrait en jeu
le capital pour le profit—ce qui n’est pas d’affaire. Le
profit est ce qui peut étre surement retiré des affaires—ce
n’e:t pas un surplus qm peut étre obtenu par la liquida-
tion seuleuent.

Lorsque nous tentong de limiter le montant qui peut
étre gagné par le capital placé dans les affaires nous pla-
cons une prime sur la perte et 'incompétence et noug ten-
dons vers la diminution de la produition des marchan-
dises. : o .

Il y a des lois contre 'usure, qui dépendent de pré-
ter de Pargent & plus d’un certain taux. Dans les états de
I'Kst, c¢’est 6 pour 100; dans certaing états de 1’Ouest et
du Sud on permet jusqu’d 12 pour 100. Ces lois existent
depuis longtemps et si vous examinez les conditions écono-
miques, vous trouverez que ces lois ne sont qu’une con-
firmation de la pratique commune loreque 1’argent est pré-
té & long terme, c’est pourquoi le taux est plus élevé dans
quelques états que dans d’autres.

Le Kansas aurait bien pu paaser une loi fixant &
3 pour 100 le taux de ’argent prété, mais alors il n’aurait
Pas pu emprunter de l’argent pour développer ses terres.
Les gens ayant de Pargent auraient pu le préter plus sure-
ment ailleurs. En’ dépit des lois, ’homme qui a besoin
d’argent- paie le prix que-le préteur demande pourvu que
intérét demandé ne soit pas plus €levé que I’argent qu’il
peut réaliser avec son emprunt. L’argent employé dans le
commerce des valeurs & la bourse est dans une position quel-
que pen différente.

Que nous essayons de fixer un prix ou un profit, le
résultat est le méme.

Dans la fixation des prix, si les autorités constituées
fixent un prix basé sur la moyenne de la production, le
consommateur devra payer trop cher et une prime sera pla-
cée sur le fabricant, incompétent et sur ses ventes. Si le
prix est fixé sur la production la plus efficace, coux qui
sont compétents seront forcés de se retirer des affaires, le
marché se dégarnira de cet article et on ne pourra Pobtenir

du prix du gouvernement. (Fest ce qui arrive toujours lors-

que les prix sont placés trop bas.

Admettons qu'un prix juste et équitable puisse étre
établi. Ce prix ne pourrait étre maintenu sur une base
équitable qu'en fixant le prix de chaque facteur'qui est entré
dang le prix fixé et ces facteurs dang leurs ramifications
comprendraient le prix de presque tous les- articles néces-

saires A la vie. Ce n’est pas-tout. Une corrollaire nécessaire

a la fixation des prix est la fixation de la demande. Le pas
suivant est le rationnement et le second le commmunisme.
Car lorsque vous dites qu’un certain article. doit &tre ven-
du un certain prix et qué vous donnez ordre de n’en dis-

tribuer qu’un certain’ nombre 3 chaque individu et que:

"par nécessité ce prdlcédlé g'applique & tous les articles,
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vous avez le communisme de fuit, car I’Etat, et non Tin-
dividu contrdlera alors la consommation, la distrtbution et
la dépense.

La fixation du profit et ou elle conduit.

Maig si nous ne pouvons pas fixer un prix, pouvons-
nous fixer le montant d’un profit?
_ 1l est'trds facile de parler de profits, et eu premier

coup d’oeil, il semble logique de régler les profits de manié- -
re A ce que ’angent placé dans une entreprise puisse rap--

porter un certain pourcentage convenu. C’est la méthode
suivie par les lgislateurs parce qu'elle ne demande pas la
connaissance 'des afffaires dans la pratique. Mais-la fixa-
tion deg profits tend plus A Ia destruction de la vie éeo-
nomique que la fixation des prix. La fixation des prix
conduit de I’état eocialiste-d I’état communiste. La fixation
des profits conduit aw chaos.

L’expérience de la guerre devrait &tre une legon pour
ceux qui parlent sans réflexion de la fixation des profits.
La fixation des profits aménera toujours la confusion et
le désordre dans le commerce. Il y a plusieurs méthodes
de fixer les profits, mais aucune n’est praticable parce
qu'elles restreignent la production. .

La seule méthode possible par laquelle on peut faire
baisser les prix est de stimuler la production—ce qui donne
plus & distribier. Plus vous avez & distribuer, moins éle-
vés seront les prix. Si une telle forme de taxe pouvait étre
trouvée qui serait une sorte de confiscation pour 'homme
d’affaires incompétent, alors nous devrions etimuler la
pmductlon -¢t ainsi abaisser les prix. Mais ¢’est une pen-
sée qui n’a pas encore été dévelqppée

o

QUELQUES IMPRESSIONS TENDANT A PROU-
VER LE DESAVANTAGE DU SYSTEME DE
LA VENTE AU COMPTANT ET A EMPOR-
TER. _ A - sl !

Les huit pomts guivants sont trés importants et cons-
tituent de trds bonnes raisons & donner aux marchands qui
parlent du systéme de vente au comptant et & emporter-
Ts sont le résultat de Pexpérience d’un détaillant moderne
dont nous, pourrions donner le nom et P’adresse, si désiré.
Mais cette expérience est tellement générale- qu ‘elle s’ap-
plique 2 la plupart des marchands de détail. Prenez
bonne note de ces quelques points et ne les perdez pas
de vue.

Premlérement 'De facon 3 faire face aux pnx a ré-
duction des magasms des villes, nous avions dans beau-
coup de cas pris. en stock une ligne meilleur marché de
marchandise que celle que nous tenions avant.

‘marchandises de qualité offertes avant.

‘Deuxitmement: Nombre de nos clientes ne nous té-
léphonment pas -pour nous donner leurs commandes, car
elles ne -voulaient pas atfendre 4 '1a maison notre gargon
de livraison. _ et

© Tas.

Souvent-
Jes commandes ne se renouvelérent pas comme pour les

Troisidmement: II"était maladroit d’euvoyer.l’argent
avec les enfants & chaque fois, car les enfants font nombre
d’achats pour la ménagére occupéo, dans les autres maga-

Quatriémement: Beaucoup se trouvérent offensés
parce que leurs marchandises avaient été retournées parce
qu'il n’y avait personne a la maison quand le livreur 'y
vint,

Cinquiémement: Nombre de clients payent plutét a
la fin du mois et se rendent exactement compbe de cette
maniére de leurs dépenses. -

Sixiémement: Nous avons reconnu que les affaires
au comptant étaient le commerce de tout le monde, allant
A celui qui fait les meilleures offres, et nous ne saurions
compter sur un volume d’affaires régulier, quand les
clients achétent ainsi. '

Septidmement : Les ventes des marchandises des meil-
leures qualibés tombent beaucoup plus que celles des li-
gnes bon marché, et elles ne montrent pas une aussi bonne
merge de profit,

Huitiémement: Si un client a un compte ouvert et
que quelque chose lui plaise, il P’achdtera peut-étre; &’il
doit payer comptant, il pensera  peut-étre b. la somme a
débourser et pacrera sans faire lacqmsntlon de DParticlz
qui a retenu son attention.

o

SI VOUS TRAVAILLEZ POUR UN HOMME

)

Si vous travaillez pour un homme, au nom du ciel
travaillez vraiment pour lui. S’il vous paye un salaire
qui vous fournit votre pain quotidien, travaillez pour lui,
parlez en bien de lui, soutenez-le et soutenez Vinstitution
qu’il représente. Je pense que si je travaillais pour un
homme, je travaillerais véritablement pour lui. Je ne
travaillerais pas pour lui une partie de mon temps, mais
teut mon temps. Je donmerais un service non divisé ou
Si vous devez avilir, condamner; et éternellement
déprécier celui pour qui vous travaillez, pourquoi ne ré-
signez-vous pas votre position, pour une fois dehors pou-
voir vous-en donner & ‘coeur joie. Je vous en prie, aussi
longtemps que vous faites, partie d’une institution ne la
(ondamnez pas. Non pas que vous fassiez du tort & cette
institution, mais lorsque vous dépréciez la maison dont
vous faites partie, vous vous dépréciez-vous-méme,

*
s @ )
Le vendeur ne fixe pas le prix. L’acheteur est
ordinairement aujourd’hui celui qui fixe le prix en
dernier ressort. '
L ]
s @
H est inutilement dlspendieux de jeter les proflteurs
en prison.
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i-LA SITUATION DES SALOPETTES

I’Hamilton Carhartt ‘Cotton Mills, de Toronto donne
aux marchands linformation suivante relativement & la
situation des salopettes: _

" “Pour contribuer & abaisser le cofit élevé de la vie,
nous avons réduit les salopettes au ler octobre dernier de
trois dollars la douzaine, et nous estimons qu’elles ont
atteint & présent leur base stable.

“Ies manufactures canadiennes de tissus n’ont pas
encore revisé leurs prix, mais elles eavent qu’elles seront
obligées de le faire de maniére a protéger leur propre
marché domestique, car les prix des matiéres pramiéres
sont tombés trés bas aux Etats-Unis. Quzlle sera la tenuc
des prix, nul ne saurait le dire pour Iinstant. Nous sa-
crifions simplement nos profits jusqu’a ce que les manu-
factures de tissus annoncent le cofit de leurs prochmnes
marchandises.

“Nous vous conscillons de garder votre stock d’over-
alls assorti, de commander par petites quantités, plutot
que d’empiler du stock.

“Sur un marché en baisse, d’ailleurs, il faut savoir
sacrifier des profits, mais le détaillant a été plus ou moins
favorisé, parce que son prix de vente est fait aprés nécep-
tion des marchandises, et dans ces derniéres années, dans
la plupart des cas, sur les valeurs de remplacement, de
sorte que ses pertes sont légéres comparées @ celles du
manufacturier qui fait vraimens tout en son pouvoir pour
abaisser le colit des marchandises.

“Si les marchands 'abstiennent complétement d’ache-
ter, nous craignons que cela ne provoque une hausse de
prix plutét qu’une baisse du fait qu’au printemps. pro-
chain, tout le monde aura besoin de marchandises; et si
les commandes ne sont pas toutes placées de suite, le manu-
facturier se verra dang l’impossibilité de népondre i la
demande et naturellement, les prix auront tendance a
monter.

“Nul manufacturier n’est pour entasser du stock en

ce moment on le marché est en baisse, et pour cette rai--

son la plus grande sagesse devrait étre exeroée dans les
achats, pour pouvoir vous protéger.

’ “Telle est la situation telle que nous la voyons, encore

que ce ne soit 14 qu’une opinion personmielle.”

0

BAISSE DE LA LAINE

A l’enchére de la laine, tenue & Londres oehbe semaine,
on a remarqué de belles collections de lalmges ‘@’Australie
et de Nouvelle-Zélande, mais la demande faisait défaut, et
Pon trouvait les prix trop élevés. Quelques ventes & sa-
crifices ont ét¢ opérées. Les mérinos de premiére qualité
ont baissé de 10 pour 100; les autres qualités, de 10 & 15
pour -cent, compardtivement aux prix ‘de la’ derniére en-
chére. s

Les manufacturiers de chaussures ne sont pas en
‘ faveur des commandes signées.
(Suite de la page 40)
faisons en cuir perant—en cuir qui est assez pemant et
assez fort pour ne pas avoir besoin du support d’une dou-
blure,

Alors que les doublures des chaussures peuvent, jus-
qu'A un certain degré étre une concession 3 I’apparence,
c’est un fait qu'il n’y a pas asrez de cuir pesant pour faire
une grande quantité de chaussures sans doublures. Nous
pommes obligés de faire des chaussures doublées si nous
devons faire usage de cuirs légers, mous, et 'usage de ces
cuirs est un aveu qu'ils ont bezoin de support. Si ce; cuirs
ont beroin de supports, ceux=ci devraient étre sub:tantiels
et effectifs.

Si nous convenons que chaque extéricur da:s une
ohav:sure doubiés doit avoir un support rubtantiel, pour-
quoi s’arréter & fendre les cheveux pour savoir si une dou-
blure est assez bonne pour la qualité de chauvssure laysque
nous savong qu’un extérieur bon marché, a besoin d’une
meilleure doublure qu’un bon extérieur.

Au lieu d’adopter une doub'ure médiocre assez bonne
ppour une certaine classe de chaussure:, on serait pius prés
de la vérité en disant qu'il n'y a pas de doublure trop bonne,
quelle que soit la chaussure.

Lorsque le chevreau glacé ce vendait $1.50 le pied car-

¢, il o’y avait pas de doublure trop bonne pour le genre

de chaussures qu’on nous fabriquait.

‘La méme chose est vrai aujourd’hui et continuera d’étre
vraie & avenir pour les chaussures de peau de chevreau et
pour les autres chaussures. La différence entre la meilleure
et la plus mauvaise doublure, est légére, en proportion du
prix d’une paire de chauwssures. Aucun manufacturier ne
ferait-une paire de chaussures pour lui-méme et se servi-
rait de mauvaise doublvre. Il devrait traiter ses clients com-
me lui-méme et ne devrait pas encourager les marchands a
vendre des chaussures qui désappointeront les clients.

Une bonne doublure—la meilleure que 'on pourra se
procurer, non sculement aidera i garder la forme de la
chaussure, mais aidera aussi & conserver les coutures et
les attaches du fond. Il est vrai que ce n’est pas visible
lorsque Ja chaussure est dans le pied, mais on peut en
constater effet aprds quelques jours d’usage. Une chaus-
sure qui n’a pas une bonne doublure ne mérite pas d’étre
ressemelée. Aux .prix ol sont les chaussaures, si elles ne
méritent pag d’étre ressemelées, elles ne valent pas la peine
d’%tre achetées.

: o :
. L’industrie de Yamidon et de la glucose au Canada
comprenait 12 - établissements en 1918 et ceuxci em-
ployaient une moyenne de 76 officiers salariés et de 633
personnes & gages. Pendant, cette méme année le Canada
emploval*t 29,842,582 livres d’amidon de toutes espéoes.
o

Trés souvent nous ne savons pas si un prix est
élevé ou bas ou quel point il est élevé ou bas parce
que mous ne connaissons pas ia puissance ed’achat
de l’argent,
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L B. Hollidéy & Compari);, |

HUDDERSFIELD, ANGLETERRE Eddaitu

Telntures d Aniline
et prodults de Goudron

A L’INDUSTRIE DU CUlR

Pouvez-vous garantir vos cuirs de couleur? * Vous rendez-vous compte qu’une ga-

rantie de ce genre serait de nature & apporter une augmentation & vos affaires?
‘ Aujourd’hui les gens viennent a vous, en vous demandant une garantie protec-

trice. Pouvez-vous satisfaire cette demande?

Vous le .pouvez si vous étes convenablement agencé.

L’agencement que vous avez et I'habileté de vos hommes sont deux facteurs tres
importants.

Cependant fous deux dépendent des teintures et couleurs que vous employez.

Les teintures qui sont absolument garanties vont par conséquent vous permettre
de garantir votre produit.

Pourquoi alors ne pas essayer de vous adresser & L. H. Holliday & Company pour
votre prochaine commande de Teintures, Couleurs, etc. ..

Ci-dessous une liste de nos produits qui offrent un intérét particulier au com-
merce du cuir et qui peuvent étre livrés sur notre stock en Canada.

NOIR G. CUIR CHROME NEW PHOSPHINE R.

TAN 2-G. CUIR CHROME AURAMINE 0. CONC.

ERUN G. CUIR CHROME - ORANGE- 11.

TAN BASQUE O. PONCEAU G.

BRUN FONCE BASIQUE P. BRILLANT BORDEAUX 2-B.

POUDRE MAGENTA PRUNE ACIDE V.

VIOLET METHYL 2-B. CONC. NOIR BLEU NAPHTOL 10-B.

NOIR FRANCAIS 2938 NOIR NAPHTHYLAMME H. :
CHRYSOIDINE R. CONC. "+ BRUN CLAIR ACIDE L. ' |
BRUN BISMARCK R. CONC. BRUN FONCE ACIDE L. R. :

ROUGE DURABLE A. NIGROSINE W. S.

- Adresse télég'raphlque “ Dyewares ”, ”, Montréal. . Téléphone ‘Main 8105.

'Demandez Echantillons; Modeles et tous renseigneme’hts 5

L. B Holllday & Co., Limited

Bureau Ca.nadlen et entrepét:
27 Rie St-Sacrement MONTREAL.

Commandes fournies directement sur le stock  De nouveaux produits seront ajoutés de temps
canadien. ' a autre.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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VOUS
N’AVEZ
PAS LE
TEMPS!

Nous comprenons parfaitement
| que 'homme d'affaires est trop
occupé pour donner a la prépara-
tion de ses imprimés toute l'at-
tention qu'ils méritent.

D’ailleurs, la publicité est un
art et seuls ceux qui en ont fait
une spécialité peuvent préparer

des imprimés qui puissent donner
le maximum de rendement

nous la préparation et I'impression de vos

CATALOGUES
CIRCULAIRES
DEPLIANTS

ENTETES DE LETTRES

A CIF DIMPRINERIE

I.IMI'I'EE

- 198 rue Notre-Dame Eét

1l ne faut pas cependant, sous le prétexte que vous “n’avez pas le temps”, que’
vous laissiez faire toute I'annonce par votre concurrent!

Jetez vos idées sur un bout de papier et adressez-le nous—nous ferons le reste.

Nous avons tout un personnel d’experts qui rédigeront votre catalogue, circu-
laire ou dépliant et en surveilleront I'impression dans notre atelier. .

Si vous voulez que votre maison passe pour une maison progressive, confiez-

'RELEVES DE COMPTE

ENTETES DE COMPTE

ENVELOPPES
- LIVRES DE COMPTOIR

DES MARI}HANDS

MONTREAL

. En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.

* Vol. XXXIII—No 43




Vol. XXXIII—No 43

LE PRIX COURANT, vendredi 22 octobre 1920

b1

Renseignements de Québec

BUREAUX D’ENREGISTREMENT :
QUEBEC

Quittance— Suce. Louis Robitaille & J. M, Mackay.

Mariage—Joseph Bédard a& Dlle Philoméne Labrecque.

Vente—Emile Boisbriand & E. N. Aimé Boisbriand, 600 St-
Roch, 513-91 St-Roch Nord.

Obligation—Victor Gigutre & Regis Picard, 142-213 St-Roch.

Testament—Dame Jos Falardeau.

Obligation—Magloire Falardeau & William Boyd 8 8 rg 6
Stoneham.

Obligation—Théodule -Parent i Joseph Fortier et ml 914 St-
Roch. '

Avis—Feu,Dme Joseph Falardeau, 8 rg 6, Stonleham.

Quittance—Frangois Morel & Ephrem Lalonde.

Quittance—Georges Madden & D. Z. Joncas.

Obligation—Georges Maurice Turgeon & Dlle Josephine Co-
tenam. .

Quittance droits—Perc. du Revenu & Jos David Marier 1196-

" 1197-1198 Jacees-Cartier. : -

Obligation—Omer Gingras & F. X. Boutet, 150-151-155 316+
316A 317-317A, 313C, 313B Ste-Foy.

Mariage—Joseph Légaré a Dlle M. Anna Moreau.

Vente—Joseph Bédard & Wm Boyd, 1 rg 7, 1 rg 8, Stoneham.

Quittance et ret.—Jos Falardeau & J. P. E. Gagnon.

Vente—J.-P.-E. Gagnon & U. Alph. Auclair, p. 660 St-Am-
broise.

Obligation—Dlle Valéda Frederick a4 Dme Henri Racette,
3954 Montcalm.

Subrogation—Ludovic .. Talbot & Phydime Marois, 21-71-83
‘N.-D. de Québec. -

Testament—Damase Turgeon.

Déclaration—Dme Damase Turgeon, 3755-133 St-Jean.

Quittance droits—Perc. du Revenu & succ. Damase Turgeon,
3755-133 St-Jean. '

Quittance—Nap. Boivin & J.-P.-E. Gagnon.

Quittance—C. Alp. Pelletier & Dme J.-F. Bourbonnais.

Quittance—Jos. A. Paradis et al & Octave Bédard.

Quittance—Jos Beaulien & Omer Gingras.

Convention—Alf. Bélanger 4 Frank Foley, p. €. B. 1 p. N. &
R 2-3 R 2 Desmeloizes.

Vente—Eugeéne Royer fils & la Banque d'Hochelaga, 6 bloc
La Reine,.

Vente—Antoine Martel & Eugéne Germain, p. 0. 28 Dupuy.

Obligation—Hervey Perreault & Octave Dessureault.

Oblig.—Donat-Frangois Beaumont et uxor a Albert Beau-
mont et uxor p. 45 St-Ambroise.

Quittance—Michel Drolet 3 Léon Ratté.

Rail—Charles V. Norris 4 Dme Andrew Brown.

Avis—Charles V. Norris & Registrateur, 4418 Montcalm.

Mariage—Odilon Brindamour 2 Dlle M.-Lse Gignac.

Jugement—The Protestant Board & Wm G. L. Paxman, 506-
698-699-700-701-702-703, Limoilou.

Avis Régistrateur du Québec 508, 681-682-638-686-687-688-699
4 706 inclusivement, 509, 387-344-345, 385-264-434 S
Roch Ndrd, 6-7-8-9-27-28-48A N.-D. de Québec.

Obligation—Ulrie Trudel a Pierre Racine et al 58-146 N.-D,
de Québec. -

Obligation—U. Blais & A. Racine, 1196-1197-1198 Jacques-
Cartier.

Main-levée—Suce. J. D. Marier & U. Blais.

Mariage—Edouard Mondor & Dlle Hermance Potvin.

Obligation—Louis Marsan a Auréle Fiset, 44-2098 St-Sau-
veur.

Vente—Albert Shields @ Honoré Linteau, p. 176-175-239 St-
Ambroise.

Bail—A. E. Pfeiffer & Antonio Langlais, 3046 du Palais.

Ohligation—Lauréat Auclair & Edouard Bouchard et al 1973
St-Pierre. . ,

Quittance—Georgianna Perron & Trefflé Duchesne.

Testament—Jos Verreault,

Déclaration—Dme Jos Verreault, 1923 Jacques-Cartier.

Obligation—Geo, Lehouiller & Ci¢ Dorchester Ltée, p. N. E. 18. °

Dupuis.
Vente—H. 0'Sullivan & Drhe Alvine B. St-Hilaire, p. 1026 St-
- Ambroise.
igation—D. Ludovic Brumet & J. Alph. Tousignant, p. N.
98, 84-86 N.-D. de Québec. ) ' P

Vente—Frs-Xavier Labrecque 8 Albert Laroche, 1570 St-Sau-
.veur, . .

—

Conv. cess.—J. A. Cot8 & La Congrégation Bais. Isragl, 128A
154-155-160-159-158-157-184-183-151-161-162-152-156-175 Ste-
Foye.

Transport—Jos Vermette & Georgianna Drapeau—Hamel 519-
521 St-Ambroise.

Obligation—Alfred Pélisson & Pierre Racine, 438-5 St-Roch
Nord.

Titre Nouvel—Oscar Gilbert & Dme J. Mastai Noél, 564-565
St-Roch. '

Quittance—Dme Phédora Venner & Elzéar Bédard.

Quittance—La Corp. Arch. Cath. Rom. de Québec & V. Hugo.

Quittance—Wm. J. Moore & Dme Ludovic Brunet.

Quittance—Marie-Louise Sanfacon & Eugéne Falardau.

Vente—J.M. Mackay d Henri Bernier, 35-3 Ste-Foy.

Bafl—Dme Thomas Gagnon & Oscar Gagnon, p. 474 Beauport.

(uittance—Auguste Pion & J. M. Mackay. -

Vente—J. A. Filteau '& Cie & Elzéar-Lehouillier, p. N. O. bloc

18 Dupuy.

Mariage—J. Isidore Bérubé & Dlie Blanche Langlois.

Obligation—Ls Eug. Simard & Philoméne Brindamour, 211 S#-
lery.

Quittance—Abraham U. Muhlstock & Jacob Assh et al. '

Vente—Dme Vve J. M. Noél & Jules D. Lepage, 148-65-66 N-D,

- de Québec. g , L

Quittance—Suce. P. 0. Chauveau et al & Dlle Valéda Fréderic.

Vente—H. Ern. Bédard & Jos Lefrancois, 1897 St-Sauveur.

Mariage—Joséphine Tessier & Odilon Duchesneau.

Bail—Jos Nadeau & Ludger- Cantin 148-64 N.-D. de Québec.

Quittance—Dlle Flore Laurin & Ambroige Paquet.

Quittance—Pierre Welman & Léon Thibault.

Rétrocession—Antonio Ménard & Napoléon Binet, p. 8. 117
Beauport.

Vente—Napoléon Binet & Donat Villeneuve, p. 8. 117 Beauport

Quittance sub.—La Soc. Préts et Placements & E. Bouchard

' et al p. 1973 St-Pierre.

" Ventee—Nor Mount Realty Co Ltd & Léon Bou.tin, 2424, 195

St-Sauveur,

Vente—Nor Mount Realty Co. Ltd & Jos Ed. Palmer, 2424-04-
95 St-Sauveur.

Mariage—E. Tremblay & Dme Josephine Villencuve.

Vente—Dme Vve Jean Laurent dit Lortie et al & Is E, 8i-
mard, p. S. 964 Charlesbourg.

Rétrocession—Dme Alf. Maranda & Albéric Renaud, 161 Char-
lesbourg.

Obligation—Albéric Renaud & Dme J. B. Audy, 161-162 Char-
lesbourg, 4 S. 0. 220 St-Dunstan.

Vente—Revd P. M. Roussel & C. H. Jackson Co. rg 3-5 St-Ed-
mond.

Vente—Ed. Lafond & C. H. Jackson Co, rg 3 p. 19 p. 18,

Mariage—Alp. Leclerc & Dme Jane Dutton,

Quittance—F. X. Garant & Alph. Leclerc.

Quittance—Alph. Daigle & Jos. Daigle.

Quittance—Jos Lafrance & Arthur Guilbault. ’

Gar. hyp.—J. A. Gendron & The Canadian Bank of Commerce
508-838 et 839 ‘St-Roch Nord. .

Vente—S8cierie de La Sarre Ltée & Bartram & Ball Ltd 16-17-
52-53-62-63-64 La Sarre. .

Cession—Nap. Binet & Dme Geo. Lambeft 200A St-Colomb.

Mariage—Alex. Valliére & Dlile Adrienne Pagé

Vente—Tourigny & Marois & J. Et. Samson, 63-1-2 et 3 N.-D.
.de Québec.

Obligation—Chs Murphy & Dlle Emma Paradis 3 E. 108 St-
Colomb.

Testament—Alph. Emond.

Déclaration—Dme Vve Alph. Emond, 3} ind. de 3 S. 0. 912 St~
Sauveur.

Quittance—Perc. du Revenu & Succ. Alph. Emond § 8. 0. 912
St-Sauveur. '

Mariage—J.-B.-D. de Bondy & Dlle M.-A.-C. Riverin.

JUGEMENTS
Dombrooski vs Breton péremption wmccordée et action ren-
' voyée avec dépens.

Gosselin vs Murphy, jugement selon les conclusions moins les
frais de ré-inscription.

Simard et al vs Guay et vir, motion dilatoire accordée.

McKiblon vs Lauzon Engineering Co., moton accordée pour
continuer la cause, frais & suivre. =~ °

Farrois vs Gauvreau et al, motion pour se retirer de la cause
accordée. ,

Universal Tires Reg'd vs Therriien, motion -demandée pour dé-
tails, accordée—délai de 8 jours accordé. et frais réservés.

“Turgeon et al vs Furois, motion & fomte rejetée avec dépens.

‘furgeon et al .vg Furois, motion pour amender compte accor~

]
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dée, frais de motion et de rétrogression contre demnan-
deur,

Sauvageau vs Chantal, jugement ordonnant de remettre 3 la
demanderesse linge de corps, etc, -maijs rejetant demande
de pension proyisoire, frais a4 suivre.

Tamontagne vs Maltais, jugement tel que demandg.

Bélanger vs Parc Riverside mémoire de frais taxés & $109.10.

¢ Qervais vs Pilon, jugement suivant les .conclusions,

Sauvé vs South Shore Forest I’roducts, action renvoyée avec
dépens; . .
PROTONOTAIRE

Herman Young Reg’d vs La Cie de Pavage ¢t Construction de
Lévis, la défenderesse est condamnée & payer aux deman-
.deurs. $256.67, intéréts et dépens.

Lndmnce vs Clément, jugement contre
‘$182.55 intéréts et dépens.

Svlvuin vs Roy, le défendeur est condamné & payer .au de-
mandeur $437.91, intérdts et frais.

Swell vs Wallace et al, jugement contre les défendeurs pour
$253.79, intéréts et dépens, conjointement et solidaire-

ment.. .

Roy et al vs8 Garneau, jugement contre defendeur pour $170.-

62, intéréts et dépens.

le dé'fe'u.deur .pour

‘Dominion ‘Corset Co. vs .Goldenberg & Co. défendeurs sont .

condamnés 4 payer aux demandeurs $194.00, intéréts et
dépens.

Lefebvre vs.Cloutier, jugement en faveur de demandeur pour

_ $157.00 tintéréts et dépens,

Hunt' vs Mercier;, jugement contre défendeur pour $204.12, in-
téréts et dépens.

Douville vs Matteau, défendeur est condamné & payer au de-
mandeur '$108.60, intéréts et dépens.

(V]

... Renseignements des Trois-Rivieres

BUREAU ﬁ'ENREGISTREMENT, CITE ET DISTRICT
DES TROIS-RIVIERES.

Semaine du 21 septembre au 12 octobre.

~Vente—W. E. Roy 4 Edouard Moreau.

Vente—Delle Blanche Girard & Philias Bellerive.
Obligatoire—Hector Michel 4 Dame A. I. Gravel.
Obligation—Edouard Moreau & Eucher Masse.
Transport—Aug. Désilets & Chs. Bourgeois.
Vente—J. A. Lefebvre & Hon. J. A. Tessier.
Vente—Dieudonné Chénevert & G. C. E. Dauplaise.
Vente—Vve Max. Boisvert & Eugéne Bournival,
Vente—Achille Fugére & Joseph Veilleux.
Vente—George Vézina & Joseph Thibodeau.
Vente—Joseph Lafreniére & Jos. C. H. Robitaille.
Vente—Wellie Baribeau & Aimé Ricard.
Vente—Vve Wenceslas Dufresne 4 Lucien Hould.
Vente—Fernando- Dessureault & Omer Coté.

“ Obligation—Dame Victorine Gagnon & Dame Hermine Sayeur.
Obligation—Florido Milot & Henry Sévigny.
Obligation—Désilets & Désilets & Dame Maxime Gagnon.
Quittance—Dame J. N. Bourassa & D. Chénevert.
Quittance—Percepteur du Revenu & Suce. M. Louise Gauthier.
Quit},ance——Percepteur du Revenu a Succ. Wenceslas Du-

resne,

- Quittance—Percepteur du Revenu a Succ. Dame Alexandrine

Gélinas.

Quittance—Corinne Blais & Adolphe Pellerin.
Quittance—Joseph Héon & Louis Roy.

Quittance—Vve F. F. Farmer & Dame Victorine Gagnon
Quittance—Noé Lafreniére & Geo. Vézina.

Quittance—Henry Sévigny & Wellie Baribeau.
Quittance—Rodolphe Deschénes 4 Vve Wenceslas Dufresne.
Quittance—Elz8ar Lavergne & P. Joseph Lavergne et ux.
Quittance—A. B, Goyvette et al 3 Henri Héroux.
Quittance—Gélinas & Bergeron et ux. & Athanase Boisvert.
Main-levée—F. X. Beauchemin et ux: & Angéline Beauchemin.
Maindevée—Alfred Bournival & Vve Maxime Boisvert.
Main-levée—Amédéée Levasseur & Geo. Vézina.

_Garantie hypothécaire—Georges Boisvert & The Be]go Can.

* Pulp & Paper.

Donatjon—Sévére Boisvert & Pierre Boisvert pére.

Garantie hypothécaire—Wilfrid Lamothe & The Belgo Can

. Pulp & Paper.

Donation—Dame Vve Joseph Beddez & Henri Gélinas.

Transport—J. B. Bélanger. & Henri Sévigny.

Déclaration sociale—Chateau de Blois.:

Cession ‘et trnnqport——Dame Vve Joseph Beddez & A. Berge-
Ton et ux. .

Vente—H. Poliquin & Eloi Lépine.

Vente—La Cie des Terraing et Const. @ Honmisdas Bellemare.

Vente—Arthur Parent. & Delle Laura Trottier.

Vente—Ths. T. Rouette & Xavier Rouette.

Vente—Dame Vve Chs. Caraud & Alfred Lymburner.

Vente—Godefroy Lord & Vve Adrien St-Pierre.

‘Vente—Joseph Lessard &' Victor' Rivard.
" Vente—Joseph Weaner a Alfred Godin.

Vente—Jos. Labarre et al & M. et Phi. Janvier.

Vente—M. A, Bourassa &' A. et W. Samson. -

Vente—La Cie des Terr. & Constt. de Shaw. & Chs. Vcrrettc

Vente—Napoléon Blais & Henri Gé€linas.

Vente—Henri Gélinas & Nap. Blais.

Obligation—Oinésime Déry & Honorine Béliveau.

Obligation—J. B. Dufresne & J. Armand Gauthier.

()bhgntmn—JFlmhége Beauchesne 3 Télesphore -Tourigny

Obligation—S. et H. Lajoie & Eugéne Chartier.

Obligation—Sophie Allard & Flavie Labarre.

Obligation—Norbert Paquin & Dme Angélina L’Ecuyer.

Quittance—Philippe Marchand a Uldége Plante.

Quittance—La Cie des Terr. & Const. de S8haw. & Joseph:Carle.

Quittance—F. X. Lambert & Onésime Déry.

Quittance—Percepteur du Revenu & Delle Laura Trottier.

Quittance—Percepteur du Revenu d .Dame Angélina L'Ecuyer.

Quittance—Dame Vve'J. Gauthier & J. B. Dufresne.

Quittance—Joseph Lessard & Victor Rivard.

Quittance—Ursulines des Trois-Riviéres & Joseph Weaner.

Transport—Louis Rousseau & J. H. Nap. Désaulniers.

Transport—Sévére Gélinas & Ludger Lapointe.

Transport—Donat Courteau & J. H. Max. Désaulniers.

Vente—Ovila Millette & Josephat Gélinas. T

Vente—Onézime Blanchet 4. Wilbrun Blanchet.

Vente—L. P Mercier & Joseph Dauplaise.

Vente—Rév. Aug. Lelaidier & Aimé Marchand.

Vente—Jos. Manseau & Z. Forest.

Vemte—Shaw. Water & Power Co. a Ursulines des Trois-
Riviéres.

Vente—Shaw. Water & Power Co. & Henry Burdock.

Vente—Alfred Marchand & Joseph Collet.

Vente—Joseph. Courteau 3 Achille Fugére.

Vente—Aimé Beaulieu & Ovila Gélinas.

Vente—Joseph Bastien & J. A. Ouellet. .

Vente—Xavier Béland & Joseph Dubreuil.

Vénte—Jos. Auger & Hector Auger.

Vente—A. Hatt & P. Béland.

Obligation—Uldége Plainte & Emile Lessard.

Obligation—La Cie Baptist, Cloutier, Pothier Ltée & Henri
Bureau. .

Obligation—Joseph Camiré & Dame A. I. Gravel.

Obligation—Léon Projean & Z. Fontaine et Delle Lariviére.

Obligation—Dionis Bouchard & Toupin et Vve Dufresne.

Obligation—Samuel Cossette & C. A. Bergeron.

Obligation—J. F Trottier & S. Ricard fils.

Quittance—Nap. Gauvin & Ed. S. de  Carufel. ’ it

Quittance—L. Lapointe & E. Hogue et E. Hogue 3 Geo. Lajoie.

Quittance—Caisse Pop. N.-D. du Mt-Carmel & Joseph Veilleux.

Quittance—J. W. Guillemette & Nap.. Guillemette.

Quittance—Noé Lefrancois & Alexig Saucier.

Quittance—J. N. Bourassa & F.-X. Gravel.

Quittance—Zéphirin Fontaine & Rodrigue Rouleau.

Quittance—BEmile Montambault & Rév. A. Lelaidier.

Quittance—Théophile Pinard & Alf, Marchand.

Quittance—Jos. Auger & Hector Auger.

Déolaration sociale—M. Salhany & Sons.

Cession—F.-X. Vanasse & Dame J. A. Lemire,

Vente—Rod. Lahaie & Frs. Darcher.

Vente—M. P. Gauthier. 3 MM. Down et McDonald.

Vente—J. Philibert & Horm. Villemure.

Vente—A. Hatt & F. St-Louis.

- Vente—Ed. Boisvert &s-qualité 4 & Jos. Grenier.

Vente—Wilson Matton & E. Bourbeau.
Vente——Adolphe Isabelle & Géédéon Morel.
Vente—Dr L P. Fiset & A. Isabelle.
Vente—Onésime Mongrain & Nap. Fournier.
Vente—Napoléon Désaulniers 4 Nap. Fournier.
Vente—Flzéar Lampron & Léon Lambert.
Vente—Arthur Vincent & Mélendy Massicotte.
Vente—J. Alfred Béland & Fong You Yan.
Vente—Pierre Lord 2 Joseph Legris.

. " Vente—Ths. Caya & Henri Normandin.

Obligation—J, H, Desroches & Cie des Préts et Cons. Ltée.
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Obligation—Horm. Bellemare &4 Louis Rousseau.
Obligation—Mélendy Massicotte & Baril & Frére.
Obligation—Pierre Provencher & David Doucet.
Obligation—B. J. Gérin & A. Brouard et D. Bélanger.
Obligation—Joseph Grenier 4 Hector Lescadre.
Quittance—Delle Alph. Laferriére i Frs. Gauthier.
Quittance—H. Boisvert & M. Boucher. ‘ ¢
Quittaince—N. Beauchesne a Shaw. Water & Power Ca.
Quittance—Dame Vve H. Boisvert 4 Edouard Boisvert &s-qual.
Quittance—Dr L. P. Fiset & A. Isabbelle.
Quittance—Oscar Jacob 4 Donat Picard.
Quittance—Emile Lessard & Napoléon Leclerc.
Quittance—Dame Vve Victor Gélinas et al & Philias Ferron.
Quittance—La Caisse Pop. des Trois-Riviéres & Arthur Du-
fort. i
Quittance—sS. Ricard fils et Phi. St-Pierre & Ephram Hamel.
Quittance—Dame Elzire Aucoin et al, & Joseph Grenier et al,
Main- levée—Freddy Marcouiller & Phi. Gauthier.
Trainsport—Majorique Boistert & Philippe Marchand.
Transport—Albert Beaudoin & Joseph Houle.
Cession—Télesphore Métayer & Omer Dauyphin.
Vente—Trefflé- Gervais dit Beaudoin & Vve Jos. Laing.
Vente—Vve Cyrille Blais & Philippe Dugré.
Vente—J. B. Gravel & L. Z. Bertrand.
Vente—Shaw. Water & P. Co. & Northern Aluminium Co.
Vente—Olivier Gignac & Wilbré Grenier.
Vente—Chs. Pagé & St. Maurice Lumber Co.
Vente—Arthur Bruneau & Joseph Bruneau.
Vente—Maxime Panneton a L. Eug. Duguay.
Vente—Emile Garceau 3 Thom. H. Argall.
Vente—Dame Chs. Ed. Caron & Patrick Parenteau.
Vente—Héritiers Ls. Paulhus & Art. Villeneuve.
Vente—Art. Villeneuve & Dame J. 0. Bélisle.
Vente—Adolphe Isabelle & Ernest Isabelle.
Obligation—Dame Alf. Marchi'don & Dame Jos. Massé.
Obligation—James Marchand & J. Irénée Chainé.
Obligation—Louis Flageole & Guilaume Courtois.
Obligation—Eudore Deshaies 4 Séminaire St-Joseph, Trois-
Riviéres.
Obligation—J.-Bte Badeaux i Geo. Boisvert et al.
Obligation—Edmond Benoit & Napoléon Rouette.
Obligation—J. A. Chiateauneuf & Dame Vve Th. Bernard.
Obligation—Xavier Laroche & Dieudonné Chénevert.
Quittance—Elzéar Lefrangois & Adélard Loranger.
Quittance—Frs. Paquin & Fortunat Fournier.
Quittance—Vve F. Farmer & Eudore Deshaies.
Quittance—Gélinas et Jourdain & Eudore Deshaies.
Quittance—R. F. Grant & Jules Balcer.
Quittance—Delle Graziella Dumaine & J. Ernest Vandal.
Quittance—Pierre Béland 4 J. A. Dufresne et J. R. Dugal.
Quittance—Baril & Frére 3 C. F. Fontaine.
Quittance—Dame Chs E. Caron & Joseph Caron.
Quittance—Nap. Rouette & Xavier Guay.
Quittance—Caisse Pop. Trois-Riviéres 4 Xavier Laroche.
Déclaration ‘sociale—La Société Coopérative de Chaussures.
Vente—Amédée Lacerte & Joseph Déry.
Vente—Louis Nadeau i Jacques Blais.
Vente—Z. Forest & Alfred Milot.
Vente—Antoine- Tanguay & Louis Nadeau.
Vente—Hipp. Lepage & Narc. Lepage & Amédée Lacerte.
Vente—Vve J. Phi. Pothier et al &s-qual & Vve Moise Pothier.
Vente—Vve Amédée Boucher & Omer Boucher.
Vente—Josaphat Grenier 4 Omer Carbonneau.
Vente—Alphonse Simoneau et al. & Edmond Paquin.
Quittance—Jules Leblanc 4 Léon Projean.
Quittance—Joseph Bellemare et al A Alide et M. Bellemare.
Quittance—Dame Benj. Bourgeois & Edouard Lemire.
Quittance—Adam Grenier & Omer Carbonneau,
uittance—Art. S. Bald & Omer Carbonneau. °
Quittance—Octave Gélinas & Omer Carbonneau.
Transport—Dame *J. L. Désanlniers & Octave Gélinas.

JUGEMENTS—Cour dc Circuit. b

Siméon Philibert vs Joseph Legros, Trois-Riviéres, $24.66.
C. E. Marchaind vs Omer Fortier, Trois-Riviéres, $16.60.
Benj. Gagnon vs Omer Bergeron, Drummondville, $51.30.
Camille Dostaler vs Adolphe Turcotte, Trois-Riviéres, $7.00.
Goldenbeng Bros vs A. Lacroix. Trois-Riviéres, $10.50.
Montreal Stencil Co. vs J P. Coté, St-Stanislas, $24.03.
Henri Robert vs Charles Girard, Trois-Riviéres, $12.58.
Goldenberg Bros vs Ferdinand Bellerive, Trois-Riviéres, $20.00.
Johnny Baribeau vs Alphonse Valliére, Princeville, $76.53.
Wﬂsg;l 0& Lafleur vs Oscar Hébert, Cap-dela-Madeleine,
09. :

~ Malo, Jos.

J. M. Orkin Co. Ltd vs Miss L. E. Houde, Louiseville, $44.50.

A. E. Désilets vs J. Ovila Pothier, Trois-Riviéres, $25,94.

Henri Trudel vs Jos. Sanscartier, St-Tide, $11.33.

Napoléon Dugré vs Hector Langlois, St-Mathieu, $69.07.

Emery Mayrand vs Zéphir Perreault, Ste-Cécile de Iévrard,
$34.98.

‘Alphonse Laurin vs Arthur Delorme, Trois-Riviéres, $50.00.

Rodolphe Hamel vs Camille Livernoche, Trois-Riviéres, $23.00.

The Great West Life Ass. Co. T.td. vs F. E. Turvotte, Trois-
Riviéres, $43.50. v v e

J. P. Pelletier vs Louis Savard, Grand'Mére, $15.88.

J. P. Pelletier vs Ludger Roy, Shawinigan Falls, $2.50.

J. P. Pelletier vs Isaac Lagrave,Shawinigan Falls, $15.37.

Alphonse Ouellette vs Onésime Déry,, Shawinigan Falls
$14.28,

Alphonse Ouellette vs Henri  Dufault, Shawinigan Falls,
$74.14. )

Louis Boisvert vs Samuel Beaumier, Cap~le-laMadeleine,
©$95.51.

Albert Ferlandd vs Joseph Savard, S8hawinigan Falls, $52.0Q.

Alfred Babineau vs Dame Vve (. Laurier, Trois-Rividres,
$1040.

Nestor Deshaies vs Hervé Parent, Trois-Riviéres, $17.00.

Chs. Desjardins & Cie vs J. Edouard Grondin, Shawinigan
Falls, $2075. ' :

Léonidas Leclerc vs Arthur Duquette, Shawinigan Falls,
$32.07.

Joseph Roberge vs Joseph Valliére, Trois-Rividres, $68.70.

Benjamin Gagnon vs Moise ' Vincent, Cap-de-la-Madeleine,
$31.78.

Arthur Bourassa vs Cyprien Sauvageau, Ste-Flore, $19.87.

. Robert. Thiffault vs Arthur Bornais, Trois-Riviéres, $2.50.

COUR SUPERIEURE

Elie Zachar vs W. Gendron, $1.35.
The Pontiac Lumber & Pulp Co. vs J. Hector St-Germain,
Macamie, $3238.20.
La Banque Nationale vs Louis Joncas, Shawinigan Falls,
$252.83. :
Ephraim Poisson vs Albert Tousignant et Achille Croteau,
Ste-Cécile de Lévrard, $25.00.

Albert Vincent vs William Gélinas, Shawinigan
$141.49,

United Typewriter Co. Ltd. vs Oscar Hébert Cap-de-la-Ma-
deleine, $130.00.

Falls,

o .
LOI LACOMBE
DEPOSANT PATRON
Aumais, René Fabien Guérin
Beauvais, Aristide A Demers

Bertholdi, Alfred
Chamberland, J. R.
Cloutier, Léopold
Cortriére, J. A.
Daoust, Rosaire
Desjardins, Arthur
Déziel, Paul
Granick, M.
Guenet, Adélard
Lapointe, James

The Chas. E. Goods Engineerig Co.
Raoul Carignan

Montreal Light, Heat & Power Co.
Ass. Can. des Conserves Domestiques
. Simonne Giroux

Can. Pacific Ry (Angus Shop)
Dominion Express Co.

: P. Adelstein

L. A. Joiubert Enr.

Michel Primeau

Albert Brunet

Martel Ltd Ltd.

College Brand Cloth Co.

Canadian Bronze Co.

Martel, Jos.
Salzman, Louis
Vandette, Arthur

Grand magasin de campagne, établi depuis
1887, faisant au-delad de $100,000.00 d’affaires par
année, situé 3 10 milles de Montréal, & vendre pour
causé de santé. Stock et propriété valeur environ
$50,000. = :

S’adresser au Prix Courant,

Hoétel de campagne, 10 milles de Montréal, éta-
bli depuis 25 ans, place unique, & vendre pour cause
de santé, licencié pour la biére et le vin, S’adresser
au Prix Courant.
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I.és Tribunaux

JUGEMENTS EN COUR DE CIRCUIT

L. Duquette et al vs O. J. Viau, $93.

A. Kennedy vs F. W. Roe, $64.

P. Richard vs Emile Bordeleau, $32.

J. 0. Christin vs G. Wexler, $54.

T'vrgeon & Bouchard vs Alb. Bou-
chard, $24.

Mde M. L. Comte vs Jos Clément, $56.
B. Sanscartier vs8 Thos. Harris, $60.
Wid. S. Chalifoux vs J. A. Tessier, $28.
D. Martel et al és-qual, vs Dénat Viau,
$32. ‘
G. B. Iatour vs P, Boire, $29.
Coyen, Ltd vs Geo. Lager, $29.
Colen, Ltd. vs Chs Gagnon, $19.
H. Briard vs Nap. Marchand, $27.
A Charest vs D. Noél, $72.
F. Barberino vs Geo. Bourassa, $34.
I F. Allard vs Wid. Gamache, $19.
J. E. Hutton vs Florance Cooper, $20.
N. Miller vs A. Pickering, $37. .
0. Archambault vs Mde Alphonse
Charland et al, $75. )
J. B, Forcier vs Calixte Boucher, $77.
J. E. Montpetit vs Albani Cuerrier,
244,
A. Gaudry vs Jos Moyen, $19.
J. M. Filiatrault vs H. Smallwood, $40.
. Daoust vs Chs Duckett alias Lack-
att, $10.
¥.. Daouyst vs Catherine Roach, $23.
J. H. Labrecque vs H. Lefortt, $43.
J N. Chevrier vs L. P. Hamel, $87.
A. Lafond vs Xavier Maisonneuve, $37.
J. A. E. Dion vs Art. Métivier, $30.
J. H. Labrecque vs Francois Guérin,
$40.
G. Bussiaux vs Jos.Mabin, $26.
A. Lafond vs John Mudiensky, $30.
Laberge, Chevalier & Cie, Ltée vs J. E.
Chevalier, $65.
N. V. Riendeau vs J. R. Chamberland.
$44,
J H. A. Bohémier vs John Smith, $90.
('ohen’s Ltd vs Conrad Derome, $20.
M. D. Barclay vs Kenneth F. Dewar,
$25. .
(. Lussier vs G. Tremblay, $89.
C. Lussier vs E. Boulay, $87.
C. Lussier vs Jos Girard, $90.
L. Latulippe vs R. Brunette, $25.
A. Archambault vs A Thomas, $14.
M.L.HXP.Co. vs E. Nadeay, $60.
— . V8 A, Brosseau, $24.
— vs T. Tronchon, $9.
- vs A. Bourget, $12.
M. Wexler vs H. Lacelles, $7.
Enterprise House Furnishing Co. vs
G. Leduc, $69.
J. Serglio vs John Fromati, $59.
P. L. Faivre vs M. S. Mukley, $67.
I'' M. Beaudoin vs W, Laframboise,
$18,
F. S. Potvin vs Wid. J. Small, $19.
0. Trudeau vs J. Lussier, $86.
D. Antonelli vs T. Marrazza, $33.
N. Bourdon vs H. Laurin, $30.

C. W. Lindsay vs L. F. Rocheleau, $20.

C. W. Lindsay vs G. R. Duhamell, $18.
. A. Currie vs J. B. Gagné, $115.
J. A C. Gouin vs Wid. W. Comeau, $20.
H. Perreault vs D. Girard, $44.
P. Bancel & Fils vs S, Coté, $66.
0. Lortie vs A. Thibault, $7.
L. P. Caisse vs Oscar Lemire, $38.
A. Shea vs H. A. Rabeau, $66,

J. Dufresne vs R. Chamberland, $97.
- A. Therrien vs L. Lanctét, $10.

J. A. Mirault vs 8. J. Pelletier, $70.
Fréres des Ecoles Chrétiennes vs E.

(. Oarriére, $121.
(. W. Lindsay vs E. Gingras et al, $12.
C. A. Archambault vs Mde M, Jaibert,
$37.

R. H. Ingersoll vs A. T. Huet, $65.

P. Beauchemin vs Chaussures Aetna,
Ltée & L. J. Blanchette, $50.

J. Dubois vs Adélard Carignamn, $23.

M. Chalut vs Jas McMillan, $23.

Comm, des FEcoles, Citeau St-Pierre
vs Dme Mary L. Langdon, $19.

Comm, des Ecoles, Coteau St-Pierre
ve S. Goldberg, $10.

(Comm, des Ecoles, Coteau St-Pierre
ves Wid. Wm. Wilcox, $15.

A. Gitterman & Co., v8 C. Van Danne,
$49.

A. Bellefontaine vs D. D. Quicke, $21.

A. Allard vs P. Davidson, $25.

Bell Tel. Co. vs W. Leadbetter, $14,

J. Laplante dit Courville vs Wm. Tho-
mas, $28.

Deaudoin Ltée vs Chs Charette, $80.

M.ILH. & Co. vs Edw. C. Thomas, $31.

M.L.H. & Co. vs Alf. G. Long, $24.

J. B. Zappa vs Philip Bernstein, $65.

F. Russo vs Jos Scarfone, $42.

J. B. Johanson vs John Dunlop, $20.

JUGEMENTS -
EN COUR SUPERIEURE

Fmile Boudrias vs Henri Denis, St-
Hyacinthe, $3500.

I.a Corona Hotel Ltée vs N. R. Mur-
phy, Montréal, $328.

Xuvier Durocher vs Atlas Const. Co.

Ltd, Montréal, $75.

Greenfield Land & Construction Co.
Ltd vs Paul Lalonde, Banque’' Ho-
chelaga, T.S., Montréal.

Caplin Waist & Dress Co. vs Parisian
Wardrobe Ltd, Montréal, $145.

Yurko Policki vs G. T, R. Co. Ltd,
Montréal, $263.
Continental Upholstery Co. vs St.

Lawrence Upholstery Co., Montréal.

Dame D. E. White vs J. W. Inglis,
Montréal, $10 par semaline.

Dame B. Sénécal vs C. E. Lamoureux,
Montréal,

Hermisdas Latour vs Sam Horovitch,
Montréal.

F. J. Aumais vs Alex Mackay, Mont-
réal, $451.

Alexander Richer vs Joseph Tremblay,
Montréal, $531. '

(' J. Dresser vs L. H. Davidson ct és-
qual, Montréal, $292. )

Rapid Tool & Machine Co. Ltd vs A.
Giroux, Lachine, $318.

Alex. P. Gregg vs A. G. Fowler Ross,
Montréal, $200.

1. Terrelonge
Montréal, $60.

Pedlar People, Ltd vs Fred Moore, St-
Lambert, $213. o

I'me Ernestine Champoux vs M. So-

_ lemorvitch, Montréal, $143.

Jos A. Courtemanche vs Cie Cinéma
Maisonneuve, Montréal, $558.

Dume Marie-Alzire Lafond és-qual vs
Reauchamp és-qual, Montréal, $800.

Alex. amilton Institute vs Harold E.
Hutchison, Montréal, $110,

Henri Paquin vs Romulus Pinze, Mont-
réal, $290.

Joseph Strother vs John Walker ¢t és-
qual, Montréal, Révérend T. Tripp,
m.e.c., Westmount.

André Bray vs Thos M. O’Brien, Mec-
Donald Stevens, Montréal, $280.
Dame Freda Ginsberg vs Emile Lan-
© thier, Oscar Mathieu, Montréal, $100,

vs Emile Therrien.

7. St-Aubin

Owen Roberts vs Pick and Shepherd,
Montréal, $2005.
F. Wohl vs S .Rosenthal, Montréal.

Reraud Motor Supply Ltd vs A. E
Boulay, St-Félicien, $126.

N. A. Millette vs M. Abramovici, Mont-
réal.

Samuel Harris vs John T. Parker et
al, Montréal.

vs J. J. Joubert, Ltée,

Montréal, $366.

VENTES PAR HUISSIER

NOTA — Dans la liste ,ci-dessous
les noms qui viennent en premier licy
sont ceux des demandecurs, les sui-
vants, ceus dcg défendeurs; le jour
lheure et le lieu de la vente sont men-
tionnés cnsuite et le nom de U'huissicr
wrire on dernier lieu.

Mde V. Baril vs8 Jos Laurendeau, 36 (

Dufresne, le 23 Oct.’'d 10 a.m.—Ovi-
la Desroches.

H. Landskroner vs Max Birke, 1005
St-André, 1e 23 Oct. & 10 a.m.—J. A.
Lauzon.

Greenberg Woolens, Ltd. vs Rosaire
Daoust, 2755 Ontario Est, le 23 Oct.
4 10 am.~-J. X. Pauzé.

J. Vaillancourt vs Emile Carriére, 143
des Carriéres, le 23 Oct. & 10 am.
—J. X. Pauzé.

A. M. Giilmette vs Nap. Gendron, 250
Chemin Lasalle, Verdun, le 25 -Oct.
& 10 a.m.—E. Lapierre.

Mde M. L. Corbeil vs Nap. Boucher,
1008 rue Dorion, le 23 Oct. & 10
am.—E. Lapierre.

J. Robinson vs Isaac Ordensky et al,
2668 Boulevard St-Laurent, le 25
Oct. & 10 a.n.—R. Robitaille.

Fréres des Ecoles Chréttiennes vs E.
C Carrier, 143 des Carridres, le 23
Oct. & 11 a.m.—P. Bienjonetti.

UNE SESSION

DE LA COUR DU BANC DU ROI ’3?‘

avant juridiction criminelle dans et

pour le district de Montréal, se tien- |

‘dra au palais de justice, en la cité de
Montréal,

LE MARDI, DEUXIEME JOUR DE
NOVEMBRE .
prochain, & DIX HEURES du matin.

En conséquence, je donne avis pu-
blic & tous ceux- qui auront & pour-
suivre aucune personne maintenant
détenue dans la prison commune de
ce district et & toutes les autres per-
sonnes qu’elles y solent présentes.

Je donne avis aussi & tous les juges
de paix, coroners et agents de la paix.
pour le district susdit, qu’ils aient 2
8’y trouver avec tous les records.

Le shérif,

L.-J. LEMIEUX,

Montréal, 13 octohye 1920,
Bureau du shérif.
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Ferronnerle, Quincalllerie, Peintures, Vernis, Vitres, Etc.

FERRONNERIE
Mercredi, 20 octobre 1920.

Les' changements dans la ferronnerie
ne sont pas nombreux cette semaine.
Le fait saillant a &té la nouvelle liste
pour les ‘‘extras’” du fil de fer indi-
quant une augmentation de prix pour
tous les fils de fer. Des Prix plus éle-
vés sont en vigueur pour les machines
a laver et les tordeurs, les barattes et
les escabeaux. Les verres de lampes ont
augmenté. D'un autre c8td les cours
sont plus bas pour les grillages de pou-
lailler, la soudure, quelques métaux en
lingot et la térébenthine. Le ciment
Portland semble avoir une tendance a
la baisse ainsi que les déchets de coton.
Quelques métaux de rebut ont diminué
de prix. On constate une légére amé-
lioration dans quelques lignes qui étaient
mal approvisionnées depyis quelque
temps, mais il y a toujours une pénu-
rie marquée de tuyaux de petites di-
mensions et de tdles de petit calibre.
Les affaires continuent 3 é&tre bonnes,
mais on constate une, tendance a n’a-
cheter qu’en petites'qdantité:‘. Le com-
merce de la campagne est bon, la de-
mande de la ville est restreinte.

FIL DE FER BRILLANT
No2/0etplus........ 640

T R 6.
Wi, o i v o s s o e B @ e 6.06
11 o & e e G5 e 6.12
s o 00 G N oG o 6.20
8 6.30
14 i G0 e e e el e e el e 6.40
R e s 6.55
0 o e m sier o o e e e el e 6.70
Fil de fer A ressort et Fil de
fer étamé $2.00 de supplé-
ment sur les prix ci-dessus.
FIL DE FER GALVANISE
Les 100 1bs
Nos 4et5 ... .... 7.00
Nos 6,7,8.......... 695
Nen..... e e e, . 6.50
Now...,...... « .. 700
Nowu.,,..... e e e o . 708
\'12.............6.65
No13...., o o ow e s 008
No14 .. ........... 7.35
Nos, ., .,.,... .« 0w s T8
No1ws..,... & owosmi e 188

PRODUITS DE PLOMB

Tuyau de plomb .
Rebuts de plomb . . . . .. . 18. 00
Nota—Le tuyau de plomb est sujet
4 un escompte de 10 p. <.
Cowdes et tlwppea en plomb,
liste plus 30 p. ¢ 'p
Plomb “wool”, la lb ..... 0.16

Plomb en feui],les. 3a3}lalb,
pied carrés . . . . . .

Plomb en feuilles, 4 &4 8 lbs.,

pled carré. . . . .. ... 013
Feuilles coupées, 14c extra et

feuilles coupbes 2 la dimen-

sion, 3¢ par Ob. extra.
Soudure, garantie, la 1b . . ., 0.4
Soudure, strictement, la 1b. . . 0.40§
Soudure, commerciale, la 1b. . 0374
Soudure, wiping, la 1b. . . . 088
Soudure en broohe (No 8)—

4558 , . . e oo, . 0.42%

5080 . . . ., ... . ... 045}
Zinc en feuilles, casks . . . . 0.20
Zinc en lots brisés . . . . . . 0.203

FER ET ACIER
Acier doux. . . . . . . ... 5.30
Fer de Norvége. . . . . . . . ceels
Acier & ressort. . . . . . . . 6.00
Acier & bandes. . . . . . .. 5.50
Acier 3 outils Black Diamond

fTalb........... 0.30
Fer ordinaire en barre, les

1001b8. . « & s ¢ i . .. s 5.15

Fer raffiné, les 100 lIbs. . . . 6.15

Té6le noire en feuilles:

TOLES .
Les 100 Ibs
Calibre 10 . . . . . . Sur application
Calibre 12 . . . . . . i s
Calibre 14 . . , ... “ *
Calibre 16 . . . . .. “ “
Calibre 18-20 , . ., ., “ “
Calibre 22-24 . . ., “ “
Calibre 26 . . . . . . & s
Calibre 28 . . . . . . o “
Tole galvanisée en feuﬂlea
108, onces . . . . . o
Calibre 28 . ., . . . . “ @
Calibre 26 . . . . . . “ o
Calibres 22 et 24 . . “ “
Calibre 20 ., . . . .. . ... 14.05
Calibre 18 . . . . . L e ... 1405
Calibre 16 . . , . .. ... . 12.25
. Fleur Queen’s
de lys Head
Calibre 28 . . . . . . 13.75 16.00
Calibre 26 . . . . . . 13.50 15.7%

Calibre 24 . . . . . . 1325 1550
Calibre 22 . . . . . . 13.00 15.25
Calibres 18 et 20 . . . 12,75 15.00

Note:—Charge extra de 25 2 385¢c
les 100 livres pour lota briséa.

VIEUX MATERIAUX

Pneus & automobile. . . .... 0.01
Cuivre jaune . ., . . . . 007 0.08
Cuivre rouge. . . . . . .... 0.15}
Cuivre léger , . . . . .... 0.05}
Retailles de zine . . veee 0.05}

Fer forgé, No 1, croue

tonne. . . . ... . . 19.00 20.00
Rebuts mallléables (ton-

Ne):e v v ¢ 0o o o o o & vee o 23.00
Bouts de tuaux (tonne). .... 14,00
Plaques de wpodles (ton- '

neY. « & o s e .es . 80,00
Acler pour faire fondre 24.00 25.00
Rushelling No 2. . . . . 10.00 12.00
Plaques de ochaudidres. . 17.00 18.00

TUYAUX FORGES
Les tuyaux forgés noirs et galvanisés
sont trés rares pour le moment et on

ne peut prévoir quand cette situation
va s’améliorer. .

Acler Noir Galva-
nisé.
les cent pieds
% pouce. . . . . . . . $6.50 $8.50
% — c e e .. 831 T4
% — e ... 631 T41
B o— e .. 710 8.3
* SE== & " v e e 0.00 10.‘7
1 — e ¢ X ) S LX) 4
1Yy, — .. . 1760 8174
14 — e ... . 3104 8599
2 — ¢ e . . . 9881 3497
2 — o0 . 4475 BB.28
B8 — i oeow s . . 58.58 17329
3% — . ... .. . . 7406 9062
4 — .00 87.75 107.87
Fer forgé
Yo POUCE, . & ¢ ¢ & o o WATT e
V.po—........B.Ol‘BOl
3% — .. ... . bO1, 801
W = o w oo e i .. 195 048
¥ — o 0 v o0 .. -9.95 13,02
1 S s o oo00n0 D 1471 17,77
1Y, — & o o o6 o s . 1990 24.01
114 — e e e e . . 8379 28.74
2 - .+« « . o 88,01 B38.67

. AUGMENTATION DES BATTERIES

D'ALLUMAGE

L’ancien prix des batteries No 6 é&tait
de 35, cents par lot d'un baril, sur
contrat et de 361, cents sans contrat.
Les nouveaux prix des Batteries d’al-
lumages Reliable No 6 seront désor-
mais les suivants: '

Par lot d’un baril. . ., . 0.41} 0.42}
Par lot d’'une boite . . . 0.44% 0.45}

Moins de 50 . . . . . . 049 0.50

Moins de 12 . . . . . . 0.55 0.56

Prix de liste . . . . . . 0.60 0.60
9114-9214

Eléments d’allumage Reliable 2.05 net
Prix de liste . . . . 2,60 net
f.o.b. fnbrxque Toronto

9115-9215
BFléments d’allumage Reliable 2.52 net
Prix de liste . . . 3.20 net
f.o.b. fa.bnque Toronto
9116

Eléments d'allumage Reliable 3.05 net

Prix de liste . . 3.85 net
f.o.b. fabrique Toronto.
PEINTURE

Mercredi, 20 octobre 1920.

Le marché de la peinture est calme.
Il n'y a que peu de faits nouveaux.
L’huile de lin et la térébenthine s'écou-
lent lentement & des prix pratiquement
sans changement. Le blanc de plomb
a Phuile ou sec est exporté d’une ma-
nidre intensive. Le vernis est ferme.
Le verre se vend fort bien et I'escompte
est maintenant de 20 pour cent au lieu
de 76 pour cent comme précédemment.
Ceci est d0, en ﬁrande partie, & V'arri-
vage des importations de Belgique.
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LA TEREBENTHINE MAINTIENT SON
TON FAIBLE

Térébenthine — Il n'y a que ‘bien peu
deé nouveau 3 signaler depuis la semaine
derniére. Les prix ont tendance a la
baisse, bien qu'aucune réduction n'alt
encore été faite. Au prix de $2.30 le
gallon, il ne se manifeste que peu d'in-
térét dans les centres commerciaux et
'on ne rapporte la vente que de petits
lots. Les  producteurs, selon les rap-
ports: émanant des impprtateurs, ne
sont guére disposés & augmenter la pro-
duction bien au-dessus des besoins du
marché, ceci pour maintenir lgs prix.

Nous cotons:
Gallon impérial

Térébenthine—
Par baril simple . . . . . 233 235
Par petitslots . ., . . . .

Emballage en <us.

L'HUILE DE LIN EST CALME

Huile de lin — Les prix restent sans
changement appréciables, mais les ten-
dances sont peu définies. Aucun job-
ber ni aucun broyeur ne désire faire de
prévision et le marché monte et baisse
d’un jour a l'autre. Une rumeur qui re-
fléte le sentiment courant c'est que le
fermier ne mettra pas la graine en quan-

tité sur le marché, c’est-a-dire que si

les prix continuent 3 baisser, il cessera
de vendre. En attendant il n'y a pas
beaucoup de trafic et c’est la méthode
de l'achat de la main & la main qui se
pratique.

Nous cotons:

Gallon impérial
Huile Brute—
1d42hbarils . . . .. .. 1.55 1.60
34 4barils, . .. ...
Huile bouillie—
1d4barils . ... ... 1.58 1 60?
32 4hbharils. . . . ...

En raison des fluctuations du marohé
de la graine, les jobbers, en général, ne
donnent pas de cotations.

LE VERRE A VITRE A LA CAISSE SE
VEND MAINTENANT AVEC UN
ESCOMPTE DE 20% ‘
Verre — Par suite de l'arrivée et de
la vente de certaines quantités de verre
belge, la_ situation immédiate est affec-
tée et les prix sont un peu plus favora-
bles pour le verre 3 vitre a la caisse;
I'’escompte qui était de 15 pour cent a
été porté 3 20 pour cent. Les jobbers
déc¢larent qu’il y a pas mal de transac-
tions et les'stocks ne sont pas excessifs.
Quelques jobbers croient que tout chan-
gement de la base ne viendra que gra-
duellément.

VERRE A VITRE A LA CAISSE

: Simple Douhble
Pouces unis &pais- épais-

seur seur

Jusqu'd 25”. . . . . ‘. . $19.90 $22.90

26834, .. ... .. 2080 24.83

85840, . ... .. 2180 2640

240 245 °

4140, ... ..., . 2350

51460, ....... . 2460 3080
61217..,....... 265 3270
71280 ........ 2070 3540
81284, ., ...... veer 4545
85290, . . .- . ... 48.85
91204, ., .. .. .. 49.80
952100 ... ... .. veres 5855
100 B 108,.ic 5 s « 5 ¢ v weess B53S
106 3 110, . . .« . . . ... 7310

Ces prix sont sujets aux eécompus
suivants:

Moing de 35 caisses, 15 pour cent.

35 .caisses e! plus, 20-5 pour cent.
LE MASTIC SE MAINTIENT.

. VENTES SONT ACTIVES

Mastic — |l y a beaucoup d’activité
pour le mastic et le mouvement est
normal pour la saison. Les prix sont
fermes, mais sans changement et on
s'attend que les cours actuels se main-
tiennent jusqu'au 15 décembre. Les ap-
provisionnements sont bien suffisants
pour les besoins du trafic.

Nous cotons:
Mastic Standard:

Au-

! des-

sous

-8 1 del

tonnes tonne tonne

En barils. . . . . . $6.50 $6.75 $7.10
En 1, barils. . , . 6.65 6.90 7.80
Par 100 livres. . 7.50 7.65 8.10

Par 25 livres. 7.75 8.00 8.35 .
Par 121, livres. . . 8.00 825 8.60
En boites 3 et 5 Ibs 9.60 9.85 10.30

En boites 2 et 3 lbs 11.10 11.35 11.70
Mastic & I'huile de lin pure $2.60 par

cent livres en plus des prix ci-dessous.
Mastic de vitriers $1.60 par cent li-

vres au-dessus des prix ci-dessous.
Termes: 2% 16 jours, net 60.

EXPORTATION ACTIVE DU BLANC
DE PLOMB A L'HUILE

- Blanc de plomb & 'huile — Les prix
se sont maintenus sans changement
pour le blanc de plomb & I'huile et la
demande locale, bien que légére, est
normale pour la saison. Le trafic d’ex-
portation est actif, cependant et les
jobbers sont trés satisfaits de cette
branche . de commerce. Bien que le
plomb en saumon se soit reldché depuis
quelque temps, on s’attend 3 ce que le
codt des récipients et la difficulté de
maintenir les stocks de boites ‘et de
caisses d’eballage vont contrebalancer
pour le moment toute tendance. favora-
ble sur ce produit. ¢

BLANC DE PLOMB : =

(Moulu dans I'huile) ( '

.~ De., Mojns

135 dune

tonnes tonne

Anchor, pur. . . . . . $20.00 $20.35
Crown Diamond. . . . 2000 2085
Crown, pur. . . . . ..20.00 20385
0. P. W. Dec, pur. . . 20.00 2085
EMphant, véritable . . 20.50 20.85
Red Seal. . . . . . . 20.00 20385
Necorators, pur. . . . 20.00 20388
0. P. W. anglais . . . 20.00 2035
Green Seal. .. . . . . 20.00 2035
Moore, pur. . . . . . 2000 2035
Ramsay; pur. . . . . 2000 2035

.

30.00 °

— LES

B.B. véritable plomb, moins d'une
tonne, $23.40, Toronto; $23.00, Mont.
réal.- Lots d’une.tonne, moins 6 p.c.;
lots de 6 tonnes, moins 10 p.c.

LES PEINTURES SONT PEU ACTI
VES — LES VERNIS SE
MAINTIENNENT

Peintures et vernis — Les prix sont
fermes et sans changement pour. les
peintures et spécialités. La demande
est maintenant tranquille, mais I'ensem-
ble de la situation est satisfaisant. Les
vernis sont bien fermes et il n'y a au-
cune indication de baisse avant long-
temps. La rareté de certaines matieé-
res premiéres est toujours manifeste.

LES COULEURS
Alabastine: L

Couleurs et blanc — en paguets 2Y,
livres, $10.10 les 100 livres, en pa-
quets de 5 livres, $9.60 les 100 livres,
f.o.b. Montréal.

B'eu: .

La livre, . . . . . . o s

Couleurs siches:

Terre d’Ombre brute, No 1, tonne-

lets de 100 livres. . . .0.08 0.09}
Terre d’'Ombre pure, tonnelets de

100 livres. . . . . . . .0.11 0.15
Terre d"'0Ombre brillée, No 1, ton-

nelete de 100 livres. . .0.08 0.09}
Terre d’Ombre pure,. tonnelets de

.0.11 0.12

f.o.b. Montréal, Toronton.

COULEURS A L'HUILE PURE
boites d'une livre.

Rouge Vénitien. . . . . . . . 025
Rouge Indien . . . . . . . .. 0.36
Jaune chrome, pur. . . . . . . 0.55
Ocre dor,pur. . . . . . . .. 0.34
Ocre de eapin francais. pur. 0.29
Verte,pur. . . .. ... ... 0.34
- Terres de 8fenne. . . . . . . . 0.36
Terres 'Ombre. . . . . . . . 0.36
Bleu ultra marin. . . . . . .. 0.60
Bleude Prusse . . . . . . .. 1.20
Bleu de Chime. . . . . . . . . C 120
Voirﬂn........-.... 0.39
Noir ivoire.-. . . . . . .-. ., 0.40

Noir de peintre d’enseigne. pur 0.41 '

Noir de marine. 5 livres. .. 0.20
f.0.b. Montréal., Toronto.

. EMAILS (blancs) Gallon

Duralite, . . . . .. .% ... 780

100 hvres. . . . . . . .0,16 0.18
Vert Imp. tonnelets de

100 livpes. . . . . . . .0.17 0.19
Vert Chrome, pur. . . . .0.31 035
Chrome jaune. . , . . . .025 041
Vert Brunswick, 100 1bs..0.10 0.14}
Rouge Indlen, Kegs 100 li-

vres., . . e e o o 2015 020
Rouge Indien. No 1, Kegs

100 livres. . . .0.08 0.17
Rouge Vénltien, bu-illant

supérieur. . . . .0.07 0.09
Rouge Vénitien, No ~ 1 .0.03} 0.05)
Noir fin, pur sec. . . ., .0.09} 0.15
Ocre d’Or, 100 Qivres. . . .0.08 0.12
Ocre blanche, 100 livres. .0 05} 0.06
Ocre blanche. barfls. . . .0.04 0.04)
Ocre jaune, barils . . .0.033 0.05)
Ocre francais, barils . . .0.05 0.10}
Ocre sapin, 100 livres, . .0.07 0.08
Oxyde rouge canadien, en

barils. . . . .0.02} 0.04} °
Rouge Super Ma.g'nstlc ..... 0.05
Vermillon. . . . ... .. .. 1.00
Vermillon ang]ais ....... 2.25
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Albagloss, CPC. . . . . ... 630 PRODUITS POUR TOITURES Cumolf. . . . . ... 860"
Email “Blane”, B-H. . . . . . 8.00 ' Dougall I.ingerwett . X
Mooramel . . . . L. .. 100 Everlastic, 1 pli. . . . . . .. $2.30 Takeoff. . + « « v v o o v . . 8.60
Email blenc Dougall. . . . . soo  Dverlastio, 3 plis. . . . ... 255 OPW Prests. . . . ... .. .+ 800
Vitralite. . . . v ... ... 900 pREEASEG 3PS .o 388 Solos. . . . . . .. 800
Sunshine blanc. . . . . . . . 7.00 B:“am°;d Pll """" 2.20 Varnoff. . . ... ... 8.60
Jasperlac . . . . . . . . . . 5.00 e 231’1“3 -------- 2.70 F.ob. Montréal, Teronto.
Invincible. . . . ... . .. . 690 e g T oy 2y A0 VERNIS
Hillorest. . « « « o . . . . . 700 zﬁlrepmprépa ed, Star”, 233
Colle forte: Toitnne.f;;rép&. iréo” “Red Star”, Tuyau, % chopines:
la Iv.’ B PUS. ie o i e s s 2.75 B ' La.(:ouz
Anglaise, en feulle. 40_50' Enduit liquide “ Everlastic” Dot hEma e s e ya
Blanche, pied de porc. . . . 50 payr-Taignis oh. barlls 1o gal- Anchor. . . .. L L L 1L 140
Cake bone, sacs. de 112 lbs. . 40-43 lom, o0 v 0.70
Peau, sacs de 113 Ibs. . . . 45-55 Par lots'de 5 et 10 gallons. . 0.85 PEINTURES PREPAREES *
Colles broyées, sacs de 112 lbs. ggitlis dun“gnlélon, la d°;’z’ - 10.50 '
Anglaise. . . . . . " 35-46 altar (raffiné), le baril . . 10.25 Legallon
; Coaltar . (brut), le baril. . . 9.00 Meubles No 1, extra, en S
Canadienne., . . , . . 2§-35
Brandford ¢ la ocaisse F.o.b. Toronto et Montréal. barfla. « « « o o & s @ 1.80 2.40
No 7, 50 paquets, i Ib. . . $25.00 Paplors: Meubles, en boites 1 gal. 1.57.2.85
No 8, 100 paquets, § 1b. . . 28.00 Plancher, B.H. ‘
No 9, 200 paquets, $ Ib. . . . 35.00 Fifre it i I}Olﬂﬁgoge 400 gead; Teintes ordinaires 4.:{;0
: » (2O 4y RN L Blanc. . . . . . 6.15
TOITURES EN ROULEAUX gbre séch;; No;- Anchor, . . 1.50 Crimson. ., . . . 5.15°
(En rouleaux de 36 pouces de large, mh%? .on ; No 1,' 1.95 SAriime fpar, BIEL . o een 008
cormtenant 108 ou 216 pieds carrés. Fibre goudronnee, No 2. gn]rd OiL, BH. . . ... 3.84
Chaque Touleau contient les clous, ARohOE: + = o % & o s = w 10 éf dmL]{;dal B.H. :gg
le ciment et le mode d’emploi.) Fibre surprise. . . . . . . . 155 G,:s!,m | Floc Finish 4.50
Neponset Paroid. Feuille “Stag”. . . . .. ... 1.55 o droxmé m.oor ) 4.65
(Surface grise unie). Feutre goudronn, CP.C. Sun Varnish. . | . . . 480
Neponset Paroid . . . . . . 320 7, 10 et 16 omces, le quintal. 6.05 C.P.C. Sun Aero Spar. . . . . 450
“ Y épals . . . . 380 Feotre _goudronné, Spécifica- C.P.C. Sun Waterproof Floor. 4.40 °
“ “ ' extra épais . 4.40 tion Barrett, le rouleau. . . 3.95 I.V. Elastica, No 1. . . . . . 533
“  enduit d'un seul cdté 2.55 Feutre & tapis. 16, 20 et 24 I.C. Elastica, No 2. . . . . . 438
(8Burface andoise), onces le quintal. , . . ... 9.00 LV. Elastica, Floor. . . . . . 438
Rouge ou vert (108' x 36”) . . 4.00 Fevilles “paille” goudronnées Jusperite Interior and Exte-
Rouge ou vert' (116’ x'187) . . 4.50 . p%flantes, ’5,“‘.““32}, ------ 8.05 HOTy o« v sim v wn 5 50 . 8.8
Feuilles “paille” géches pesan- w ;
sz:rflme d«tn;dmme« s, 1o quitbal s s s Soy  Pumieong Cepeline. s . « e
in choue .61, . . . .. B
)t PR 8""5) .. 240 Peinture é&lastique “Everjet”: g?_sspeﬁffbi?& %‘;;grou s e W 21:
2plis....... 275 Baril d’environ 40 gallons, le M-S Wood-Var. . . . . ... 442
3 plis (rouleaux. do 108, Pledﬂ galloms , 5 5 o « i 5 4 L. 080 M-S Durable Spar. . . . . . 8.59
carrés seulement) . . . . 3.10 Y baril d'environ 25 gallans, le M-S Finest Interior. . . . . . 4.84
Santite (surface sablée). Frdons de's i 0 gations, 1o . Marmot. « oL L Ao
Tpli e 2.20 gallon. . . LB o Quick Action House. . . . . . 2.5
P . s s e e o 2.55, Récipients de 1 gallon (1 ReXSPAr: i « « « s & s & o o o 5.64
3 plis (ropleaux de 108 P“’ds douz. a la caisse) la caisse. 10.75 Scar-Not. . . . . .. . ... - 518
carrés seulement) . ; 2.90 _ : Kyanize Spar. . . . . . 4.94
) Huile 3 mouches “Creonoid™ Kyanize Cabinet Rubbing 3.84
Papiers pour ‘t_:onstruction: Baril d’environ 40 gallons, le Kyanize Interior. . . . . . 884
o ] 1 gallon . . . . . ... ... 0.65 Luxeberry light. . . . . . . . 473
Neponset noir 36"x500° . . . ?.mg;? Y balﬁl d’environ 25 gallons, le Euxel;erry granite. . . . . e ::g
Neponset enduit 36x500" . . . . 3.40 ga(lioon e £ et 10 o TSR 0.70 Rl;xe :r’:y[?p?vr.rs'l. DA
Neponset feutre 3 I'épreuve dec T ms de 6. e 10 gallons, le 080 Raxay’s Anat?e %l.oo'r Y T
gel e, 36"x200” . , . . . . 440 i‘:gcio;}e;m; de 1 g.alior.x '(i ' Rammg’s 40g0 Hard Oil. . 012}
. douz. & la caisse) la caisse 13.00 Crown Diamond Floor. :. . . 435
Feutre asphalte Neponset: Reclpient.s de 1 ga.llon (% douz. “gg g} g 4 ifxtte:iior - ‘:gg
- ‘ : a la caisse) la caisse . . . . 7.00 - g 4" Interfor. . . .. :
]12 }E A pledsicarnis 5 o EO0 Récipients de)% gallon (1 douz. “C.D. Big 4" Floor. . . . . . 440
Ibs 400 pieds carrés.. . . . 3.75 21 Dougall Univarnish, clear 4.40
25 lbs 200 pieds carrés . .. . 3.15 & ca]sse) 'l'a calsse . . . 9.00 Dougg:]l Transparent spar o o.oo s
Peintures: Ciment & raccommodage ‘‘Elastigum” Dougall Transparent:' floor 5:’0
Barils d’environ 600 lbs, la Copalite. . . . . . . . .. . 400"
Neponset moir . . . . . gallon 1.05 livre = . . . ... .. 0.08Y, :
Neponset rouge ou brun . *  1.65 % baril, d’environ 300 lbs, la I%'Q'pf Montréal, Toronto.
Neponset vert . . . . . . ¢ 3.20 Lvre . . .0 vou e w . - 0.09 : '
Noir canadien . . . " 090 B%u;ll{?ts d'environ 100 Ibs, P PEINTURES A L'EAU .
: VI€ . 4 o e . !
Ciment" Neponut' T ' Barilletsed’environ 25 lbﬂ la /’ Opa.};:e lt‘)arl.lsmz:olblbs .« . -. 8:3*
Gallon (10 Tbe) . . . : .. .. 110 BET6 - = ae v 0.11%, gpght:- e sl et T
Pinte (2% Tbs) . . . . . . . . 030 Hanilicts drenviron § Tbe, 1s Opalite, paquets % gall, lo pat, 040
Chopine (1%,lbs) ........ 0.15 BO;::: 36 1 1 '(2° louz & 0.13 ’
Ciment plastique.
1 i s
Gallon (10Tbs) . , . . . . . . . 1.10 Fibreu dc,g psii?t.t:,? c;,“‘:: 72% T 5.50 Peintures 2 eau (par 100 ibs)
Composé asphalte: quintal . . . . . . ., . . 1175 gaquatstde § (bs. Bol:;w Cor;l:grl
- ecotint. . . . . .
Marque Canadienne, le gallon. 0.30 PRODUIT POUR ENLEVER LA PEIN- Coralite. . . . . . 980 . 9.0
Enduit A toiture, le gallon . . 0.90 TURE ET LE VERNIS BH. Frescota . . . 7.80 8.40
f.0b. usine Hamilton, Ont. Termes: Taxite, bofte 1 gallon. . . . . $3.60 Perfects. . . . . . 7.0 8.00
2 pour cent 10 jours, ou 30 jours met. Vanisher, B. H. . . . .. . . 8.0 Muresco. . . ., . / 9.00 10.20

’



&8 . .

LE PRIX COURANT, vendredi 22 octobre 1920

Vol. XXXIII—No 43

‘La Construction

CAMPBELLS BAY

Régidence $20,000, & $30,000, — Pro-
priétaire: Congrégation Catholique.
Curé de la paroisse: Rév. W. L. Mur-
ray. Architectes: Millison & Burgess,
209 rue Sparks, Ottawa. Tous travaux
4 faire 2 la journée,

, CAP DE LA MADELEINE

Résidence $5,000. Propriétaire et
entrepreneur général: Ernest Houle,
rue St-Valere. Contrat & accorder pour
p'omberie. "

Résidence $5,000. Propriétaire et en-
‘trepreneur général: Siméon Ayotte,
rue St-Valére. Contrat & accorder pour
plomberie.

Magasin et logements $10,000. Pro-
priftaire et entrepreneur général:
Frangois Marchand, rue Alice. Con-
truta & accorder pour &lectricité et
plcmberie. .

Boucherie et logement $6,000. Pro- -

priétaire et entrepreneur général:
Emile Marcotte, rue Dorval, Contrats
2 accorder pour électricité et plom-
berie.

Couvent $80,000. Proprétaires: Les
1tév, Filles de Jésus. Architecte: Jules
Caron, 21 rue 8t-Joseph, Trois-Ri+
vilres.

Kkésidence $4,000. Propriétaire: E.
Buillargeon, rue St-Laurent. Entre-
preneur général: J.-A. Roy. Contrats
& accorder pour électricitdé et plom-

berie. '
, CHAPLEAU

Succursale de la Bangue des Mar-
chands $20,000. Entrepreneurs géné-
raux: Purdy & Henderson Co. Lted,
Nouvel Edifice Birks, Montréal.

CHARLEMAGNE

Hotel. Propriétaire: St. Maurice Pa-
per Co. Ltd. Architectes: Fetherstohn-
augh & McDougall, 511 rue Ste-Cathe-

rine Ouest, Montréal, Travaux & faire .

par 1é propriétaire.
COLERAINE

Usine de réduction d’amiante $40.-
000, Propriétaire: Canada Asbestos &
Chrome . Lted. Entrepreneur gé-
néral: Philippe Poudrier, Black Lake,
P.Qo

, EAST ANGUS

Plan de construction par le Conseil
municipal. 5 ‘résidences en voie de
coustruction. Travaux a la journse.

GRANBY
Agrandissement du Bureau de Poste.
Propriétaire: Département des Tra-
vuux Publics du Gouvernement du Do-
minjon, Secrétaire: R. C. Desrochers,
Ottawa. Travaux ‘d faire a la journée
pur le Département des Travaux Pu-

blics.
LENNOXVILLE

Succursale de la Banque Royale du
Canada $25,000, Architecte: J. W.
Grégoire, 191A rue Wellington, Sher-
byooke. Entrepreneur : New-
ton Dakin Const. Co. Sherbrooke. Con-
trat & accorder pour électricité. En-
trepreneur général fera la balance
des travaux,

LIMOILOU

. Réparations au couvent $28,000, Pro

priétaire: Couvent de Limoilou, 8&me

avenue, Rév. Soeurs du Sacré-Coeur.

Architecte: Jos P. Ouellet, 28 rue Ste-
Famille. Entrepreneur général: L.

-

Emile Morrissette Ltée, 234-236 rue
Latourelle, Québec. Réparations du 4e
étage et nouvelle toiture au couvent
récemment endommagé par un incen-
die. Cet étage est utilisé comme dor-
toir pour les €léves.

MANIWAKI

Fabrique de portes et chassis et
scierie $10,000. Propriétaires: John &
H. Ramberg. Travaux & faire 3 la
journée par les propriétaires.

*  MONTREAL

Résidence $6,000. — Propriétaire :
Théo. Gauthier, 206 avenue Cadillac.

Réparations & bureau et magasin
$10,000, Propriétaire: Island Land Co.
5i1 rue Ste-Catherine Ouest. Entre-
preneur général : D. F. Schechy, 16
rue Ste-Cécile. Travaux A faire 2 la
journée par l'entrepreneur général.
I'aa de matériaux requis.

Résidence $3,500. Propriétaire et
entrepreneur général: O. Buteau, 1037
IBoulevard Rosemont. Travaux & faire
d la journée par le propriétaire qui

achéte les matériaux & mesure des °

besoins.

Garage $3,000.—Propriétaire: J. E.
Labrecque, 370 rue Sherbrooke Est.
Travaux & faire & la journée par le
propriétaire gui achéte les matériaux
suivant les besoins.

2 hangars $1,200. — 38me Avenue,
Maisonneuve. Propriétaire: A. Leclair,
158, 4éme avenue, Maisonneuve. Tra-
voux & faire & la journée. Propriétai-
re demande immédiatement prix pour
tole galvanisée.

Garage $2,000. Propriétaire : 8.
Agneu, 403 rue Guy. Entrepreneurs
généraux: J. Marcotte & Cie, 116,
3¢me avenue, Maisonneuve. Travaux &
faire & la journée. Achat des maté-
rinux suivant des besoins.

Succursale de la Banque Provin-
cinle, $35,000. coin de la rue Roy et de
I’Avenue de I'Hotel de Ville. - Archi-
tecte: Jos. Sawyer, 40 rue Guy. En-
trepreneur général: P. Brouillet, 2879
1ue Christophe Colomb. Electricité:
J. A. St-Amour, 2171 rue St-Denis.
Contrats 4 accorder pour plitrage,
portes et chassis.

képarations & entrepdt. Propriétai-
re: Salada Tea Co. Ltd, rue St-Paul.
Architecte : Alphonse Piché, 33 rue
Belmont. Contrat sera accordé sous
peu.

Ecurie {7 stalles) rue Fullum. Pro-
priétaire: J. E. Cloutier, 634 Tue
Ckamplain. Permission demandée au
Ccnseil municipal de construire cette
écurie, '

Résidence $5,000, coin des 4328me et
4iCme avenues, Pte St-Charles.
priftaire: G. Laperriére, 1737 rue
Chuteaubriand.

liésidence $6,000. 38me avenue, Mai-
sonneuve. Propriétaire et entrepre-
neur général: A. Leclair, 188, 4me
avenue, Maisonneuve. Travaux a faire
i h journée par le.propriétaire qui
demande immédiatement prix pour
briques, sable, ciment, bois, toiture,
agencement intérieur, quincaillerie,
peinture, lattes, tuyaux, électricité et
plomberie.

‘Batiment des chaudidres $18,000.
Propriétaire : Congoleum Co. Ltd, 1270
vue St. Patrick. Entrepreneur génd-
ral: D, G. Loomis & Son Ltd, 211 rue
McGill. Toiture: Campbell Gilday Co.

708 rue St-Paul. Plomberie et chauf-
fage: John Colford, 508A rue @uy.
Balance des travaux a faire a la jour-
née. Pas de matériaux requis.

Fabrique $4,500.—569 rue Fabre.
P'repriétaire: A, E. Marcil, 567 rue
Fabre. Entrepreneur général: M. Le-
blaue, 1236 rue Parthenais. Contrats
d accorder pour électricité, plomberie
et chauffage. Entrepreneur général
fcra une partie des travaux a la jour-
née et demande jmmédiatement prix
pour briques, ciment et peinture.

Théatre de vues animées. Avenue
du Parc. Propriétaire: United Amu-
sement Ltd, rue Ste-Catherine Ouest.
Architecte probable: D. J. Crighton
851 avenue Oxenden,

Résidence $5,000. rue Berri. Propri-
étaire et entrepreneur général: C.
Gauthier, 1006 Boulevard Crémazie.
Truvaux & faire & la journée par le
propriétaire qui demande immédiate-
ment prix pour briques, ciment, bois,
toiture, fournaise, plomberie, agehce-
ment intérieur, planchers, quineaille-
rie, peinture, appareils et fils &lec-
triques, tuyaux et lattes.

2 régidences $7,500. ayenue Adding-
ton, N.-D.-G. Propriétaire et entrepre-
neur général: E. Maurice, 9 avenue
Harvard, Tous matériaux achetés.

2 résidences de, $5,000. chacune,
avenue Addington, N.-D.-G. Proprié-
taire et eptrepreneur gfnéral: C.-R.
Ledue, 116 rue Rose de Lima. Travaux
4 faire & la journée par el proprié-
tuire qui demande immédiatement
prix pour ciment, briques et bois.
Contrats & accorder pour toiture,
électricité, plomberie, chauffage, pla-
trage, peinture et tuiles,

Résidence $10,000. avenue Venddéme.
Propriétaire et entrepreneur général ;
J. Rozon, 2646 rue Notre-Dame OQuest.

Ralance des travaux & faire a la Jjour-
née »

Réparations & entrepdt $60,000, rue
Hutchison, Outremont, Propriétaire :
L. Chaput & Fils Co., 2 rue de Bre-
soles. Architecte: E. Payette, 103 rue
St-Francois-Xavier. Magonnerie, bri-
que et acler: O, Archambault, 610
Puarc Lafontaine. Charpente : J.-B.
Gratton Ltd, 600 rue Labrecque. Plom-
berie et chauffage: J. C. Brunet &
Cie., 223 Boulevard St-Laurent. Monte-

charge : Darling Bros Ltd, 120 rue
Prince.
Résidence $4,000. avenue Melxjdae,

N.-D.-G. Propriétaire: D. Bourbonnais,
438 avenue Prud’homme, N.-D.-G. Ma-
connerie, charpente et peinture: Tra-
vaux & faire & la journée par e pro-
pinéta&re. Prolimétaire it soumis-
slons pour toiture, &lectricité, plom-
berie, chauffage et plitrage et de-
mande prix immédiatement pour bri-
ques, ciment et peinture.
NAPIERVILLE

Incorporation de la Compa e d'E-
cl_u?xlug:ai de éNapienéﬂHon}‘ptéemau ca-
pita e $99,000 comme co ie
diclairage, d'énergie électﬁqtzﬁg:ee
motrice et- chauffage,

FORT COULONGE

Garage complétement détruit par le

few. Propriétaire: Art. S
ses00, 7 pinke. Perte
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Il y a su un changement dans le
marché des viandes fraiches cette se-
maine. Les arrivages de porcs et de
bosufs sont meilleurs et dans les deux
cas les prix ont baissé. Il y a une di-
minution d'une cent la livre sur le
beurre, en raison du peu de demande
pour l'exporhtion.' Le marché de pols-
son frais est fort bien approvisionné.
La saison des huitres est ouverte. Le
prix du bacon est en certains cas plus

bas- et-le jambon fumé est beaucoup

moins soUtenu. La demande pour les
viandes cuites diminue et on cote des
cours plus bas pour une ou deux lignes.
Le marché des oeufs semble se main-
tenir forme aux cours indiqués avec une
bonne demande locale, bien que I'ex-
portation ait été affectée par le marché
du ‘change.

PRIX PLUS BAS POUR LE BOEUF

Viandes fralches — Le march8é du
porc montre cettés semaine une faiblesse
générale dans tout le pays. Les cours
de Montréal ont baissé de 3 de cents.
Cette faiblesse est due 2 une plus
grandé¢ abondance sur le marché avec
des qualités peut-8tre inférieures a ce
qui &tait. demandé. Le marché du
boeuf €galement montre une certaine
faibleste avec diminution de prix sur
toute ia ligne. Le reilleur approvision-
nement qu'on attendait depuis quelques
temps a commencé & se montrer et
des prix plus bas sont demandés pour
le bétail sur pied de méme que les
coupes de boeuf sont réduites de prix.
La baisse la plus remarquable a eu lieu
sur les plus bas morceaux.

Nous cotons:
Pores vivants . . . . . . 20.00 21.00

Pores préparés—
Tués aux abattoirs, petits

6500 . . . .. .. .. 30.00 31.00

Porc frais—
Gigot de pore (trlmé) . e, 037%
Longes (trimées) . vee. 0,42
Tonges (non trlmées) .... 038
Epaules (trimées) . . 031 034
Suncisse de pore (pure). veen 025
Saucisse de ferme , . . .... 020

Boeuwf frais—

(Steers et Heifers):
Quartiers derridre . . . 025 033
Quartiers devant . . . . 0.10 0.17
Tonges . . . . . . . . 035 045
Cotes . . . .. ... . 018 032
Chucks . . . ... ... 0.10 0.17

Hanches . . . . .. .. 0.28 0.32

—_—
.

Le Marché de FAlimentation

—

—

——— = = ——— = ——
(Vaches)—
Quartier derriére . . . . 020 0.28
Quartiers devantt . . . . 0.10 0.14
Tanges . . . . ... ... 0.28 0.40
COteB ¢ o o i 5o o v o v 0.18 0.28
Chucks . . . . . . . . 010 014
HManches . . . . . . .. 0.26 0.30

Veaux (suivant qualité). 0.18 0,30
Aghenux, 50-80 lbs (en-

tiers), la lb. o e e 023 0326
Mouton, 45-50 ibs No 1. 016 0.8

LES VIANDES CUITES SONT MOINS
S8OUTENUES

Viandes cuites — Des prix plus bas

_sont cotés cette semaine pour quelques

lignes de viandes cuites. La diminu-
tion de la demande de viandes cuites
par suite du temps frais a eu un effet
notable. Les langues de porc en gelée
sont cotées 2 cents de moins par li-
vre et il y a une baisse notable sur le
prix des jambons cuits. D’un autre
c8té la liste des prix de quelques lignes
reste ferme, car les frais de prépara-
tion sont toujours é&levés.

Nous cotons:

Langue de porc en gelée . . . 045
Bocuf pressé en gelée, la 1b. . 0.36
Jambon et langue, la lb . . . . 042
Veau et langue, . . . . . . . 035

Fpanler, réties. . . . . . . . 0.50
Jumbons cuits . . . . . 081 0.66
Epaunles, bouillies. . . . . . .. 0.43
Pités de porc (douz.). . . . . 0.80
Rmdin. lalh., . . .. .. .. nie
Mince meat, la lb . . . . 017} 0.19
Saucisse de pore, pure. . .... 036
Bologne, la b. . . . . . vee 018

LES VIANDES EN BARILS SANS

CHANGEMENT
Viandes en barils — Il n'y a pas de

changement sur le marché des viandes
en barils cette semaine. La demande
n'est pas trés importante, car I'exporta-
tion a été en grande partie réduite par
suite du change. Les prix restent fer-
mes et sans changement cette semaine.

Nous cotons:

Porc en baril—
Canadian short cut (brl)

morceaux de 26-35 . . .... 58.00
Dos clear fat (brl) mor-

ceaux de 40-50 . . . . .... 49.00
Porc heavy mess (brl). . .... 39.00
TRoeuf plate . . . . . .. ... 25,00
Poeufmess . . . .. ... ... 28.00

Porc engraissé aux pois. .... 48.00

Lard gras: épaule, . 49.00

LES JAMBONS FUMES MEILLEUR
MARCHE

Viandes fumées — Il y a un ton plus
faible sur le marché des jambons fu-
més. Des prix plus bas sont cotés par-
tout et en certains cas le prix du bacon
est légdrement plus bas.

v

Le Cottage

roul$ en particulier a baissé de 3 cents
par livre. Cette baitse est attribuse a
la diminution de ‘Ta demande de ces
genres de vsandes d cette &poque de
I'annge.

Nous cotons:
Jambons—
810 livrew, . . . . ... ... 048
Medium, tumé, 1a livre:
510 Mvres . . ., .. .. eeee 045
12415 fvres . . . ., . . R X 1
14-20Qivres . . . . . .. ... 045
20-235 Hvres . . . . . . . eee 0387
25-35 livres . . . . . . . «ees 0353
P'us-de-35 livres . . . ., ... 0.32%
Bacon—
Déjeuner . , ., . . ., . 0.47 0.58
Cottage rould . . . . . .... 037

Jambons Pienfe .. . . .. .... 030

LE SBHORTENING SANS CHANGE-
MENT :

Shortening — Le marché du shorten-
ing maintient ea fermeté avec la fer-
meté du marché de saindoux. Il n'y a
pas de changement dans les cours
cotés.

Nous cotonét

Tierces, 400 lbs, )Ja 1b. . .... 024
Tinettes, 50 tbs, 1a b, . .... 024}
Seaux, 20 1bs, la 1b. . .' .... 025
Morceaux, 1 1b, W lb. . . .... 026

LE MARCHE DU SAINDOUX EST
FERME

Saindoux — En dépit du ton plus
aisé du marché du porc, le marché du
saindoux maintient sa fermeté avec une
bonne demande. M n'y a pas de chan-
gement dans les prix qui .ont augmen-
té depuis deux semaines et ces prix
semblent &tre trds fermes avec la nou-
velle hausse.

Nous cotons:

Tierces, 400 lbs, 1a 1b. . 0.29 0.30
Tinettes, 50 lbs, 1a 1b. . 0.29 0.30
Seaux, 20 Ibs, 1a 1b. . . 0.29}% 0.80}
Morceaux, 1 1b, 1a Ib. . . 0.31§ 0.32}
GROS APPROVISIONNEMENT DE
FROMAGE
Fromage — Il n'y a pas de change-

ment dans le march8 du fromage cette
semaine, Les importateurs anglais ne
sont pas disposés A& payer les prix &le-
vés demandés sur cette rive de ['At-
lantique et par suite I’exportation n’est
gudre importante, Le marché du fro-
mage n'a pas 6té trds fort depuis quel-
que temps et la tendance par suite de
I'entassement des stocks disponibles
est plutdt A Ia baisse. Las prix locaux
ne sont pas changés.
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Noud cotons:

Nouvesau grand, la lb. . 028 029
Double, i1a 1b. . . . . . 030 031
Triple, ladb. . « . . ... .. 031
Bmton.hlb...‘.... 0.36
Fantaisle, vieux fromage, la Ib. 034

LE MARCHE DE LA MARGARINE EST
CALME

Margarine — Le marché de la mar-
garine se maintient cette semaine avec
peu ou pas de demande, et avec l'affai-
blissement du marché du beurre, la si-
tuation est encore mains bonhe pour la
margarine. Les prix restent sans chan-
gement.

Nous ootons:
Margarine—
En moules, esuivant la

qualité, la 1b. . . . . ... 030
En tinettes, suivant la

qualité, la Ib. , ., , . 030 034

White Nut. . . . . . . ... 034

Envoyes-nous vos Volailles Vivantes
ot vos Ocufs Frals pondus,

PROMPTE REMISE TOUJOURS,

P. Poulin & Cie, Limitée

39 MARCHE BONSECOURS,
Moatréal.

Exigez cette
Marque

Pou? avoir ce. qu'il y
a de mieux en fait de

Saucisses au pore frais
Frankfurt
Jambon Pressé
Saucissons de Boulogne

Saucissons Spéciaux
Régulier et & Pail

COTE & LAPOINTE Enr.
X7 /ue Adam, MAISONNRUVE

Arthur Brodeur

MANUFACTURIER

D'EAUX GAZEUSES
SPECTALITES:
Tron Brew' Champagne Kola
Ginger Ale Cidre de Pomme
lemon Bour Bau Minérale
Cream Soda Fralse .
Cherry Cream Orange

Cidre Champagne Blphoa. Bte.

- 85 rie Frontenac, T rrrha gl |

-

LE MARCHE DU BEURRE EST PLUS
FAIBLE

Beurre — Le marché du beurre mon-
tre des tendances plus faibles cette
semaine. On prétend qu'il y a des
chances pour que le prix baisse encore
sous peu, 2 moins qu'une demande de
I'extérieur ne survienne pour diminuer
le surplus de stock. La demande pour
'exportation en Europe a été jusqu'a
un certain point réduite récemment par
suite des conditions du change. On
compte ce_pendant que cette situation
s’'améliorera car il y a une demande de

.beurre dans ces pays et les prix y sont

tras fermes et montrent toute tendance
a la hausse.

Nous cotons:

Cramerie, moule, qualité

entrepbt . . .o
T.aiterie, en tlnette e o s 049
Laiterie, moules . . . . 0.52 0.58
Ouleine. . . . . ... ¢+ oo 0486

LE PRIX DES OEUFS SE MAINTIENT
FERME

Oeufs — Il n'y a pas de changement
sur le marché des oeufs cette semaine.
Les marchands rapportent un bon mou-
vement d'oeufs, bien que le march$ do
'exportation ait &té affecté par les taux
du change. Les prix se maintiennent
tras fermes et on commence 3 enta-
mer les stocks en entrepSt. La de-
mande pour les oeufs strictement frais,
malgré leur prix &levé, est extraordinai-
rement grande.

Nous cotons:
Frais pondus . . . 060 0.68 0.75

LA VOLAILLE
Nous cotons:
Poule. . . . . . . . . 088 042

Poulet. . . . ., . . .. 0.40 0.44
Dindes. . . . . .., .. vees 0,60
Dindons, . . . . . . . ... 058
QOies. . . . P B 1]

Canards domestiques ¢ o eee 040
Canards du lac Bréme. . .... 047

BON APPROVISIONNEMENT DE
POISSON

Poisson frais — Il n’y a pas de chan
gement cette semaine dans le prix du
poisson frais. Le marché =st en tras
bonne condition et les approvisionne-
ments arrivent, dit-on, en abondance.
Le flétan frais est abondant et le had-
dock, la morue, la truite des lacs, le
doré, le poisson blanc et le brochet,
sont &galement en bonne quantité. Le
marché des huitres s'ouvre avec de
bons arrivages.

Nous cotons:
Poisson frais

Hagock . . ., . ... .. 007} 008
Morue, pour le marché . 90.07 0.07%
Crevettes . . . . o veee 045

Homards \lvant.s . '. o e.e. 085
Saumon de Gaspé . ee, 030
Maquereau. . , , , .. ... 020

_—

.. 0.55 056

TOULE o « ¢ o o o o o & 082 035
Poisson blano . . . . .. ... o338
ALOR®:: s i % 5 5 ¥ .5 o8 EEEE  Geie
Flétan . . . . . . . . 028 0.29
Brochet. . . . . . . . .... 018
Cll])e L I T T Y LN A 0.15
Barbotte. . . . . . .. ... 018
Perchaude. . . . . . . . ....' 015
Dot o6 65 ¢ v v 5 & Lees o 023
Truite . e e e e o, 023 024 -

Poisson fumé
Haddies, BXs, la}b. . . . .... 0.15
Filete. . . . . . ... ... 020
Bloaters, 1a boite. . . . .... 175
Kippers. . . eees 3,50
Hareng fumé nnl aréteo veee 015
Harengs saurs,.la boite . .... 0.24

Poisson gelé
Gaspereaux, la ¥b. . . . 0.06} 0.07
Flgtan, gros et petit . . 0.19 020

Flétan, de I'Ouest, moyen 031 0.82
Haddock. . . . . . . -0.074-0.08

" Maquereau. ., ... ... 015 0.16

Doré. . . . . ... 016 017
Morue en tmnohea i 0.08§ 0.09
Saumon de Gaspé, la lb 029 030

Morue— '
Morue, gros baril, 200 Ibs. ..,:. 16.00

~ Morue, No 1, medium, brl

de 200 Jbs., . . . eees 15,00
Morue No 2, brl de 30 lbe wees 14,00
Pollock No 1, brl de 200 :

lba..............lo.oo
torue, sans arétes, (bot-

tes de 30 Ibs), la Ib. .... 020
Morue, sans arétes, (car-

tons de 24 lbs), Ja 1Ib. .... 0.8 °
Morue (Ivory), morceaux

de 2 0bs, boites de 20
. s e 4 e See e 0-15

e e s e

Morue, sans ardtes (2

oo 020
Morne, en filaments (bot-
tes de 12 1be). . . . . 240 2.50
Morue séchée, ballots de
100 Ibs. . . , .. .. ... 1800
Hareng saur, la bofte. , ... 024

EPICERIE
Mercredi, 20 octobre 1920.

Le marché.du sucre se trouve dans
une position “'trds": ~incertaine pour le
moment. Les bas prix aux Etah-Ums
influent sur notre marché. Un chan-
gement peut se produire 3 tout mo-
ment. De nouveaux prix sont cotG:
pour la conserve nouvelle. Les con-
serves de Californie sont plus chéres,
mais le mais et les tomates sont meil-
leur marché. On s’attend 3 une nou-
velle baisse sur le café. Le marché du
thé n’est pas changé, mais les meilleu-
res qualités ont un marché plus sou-
tenu. Le marché des noix est, en cer
tains "cas trés faible. Les fruits secs
seront trés fermes comme prix. Les
légumes, avec la fin de la saison, sont
un peu plus chers. Quelques légumes
ont disparu du marché. Les fruits sont
toujours abondants. Les péches sont
toujours bon: marché et les oranges
sont plus soutenues. Il y a un certain
nombre de petites augmentations de
prix cette semaine, qui sont des a I&-
Jévation des frais d’emballage.
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THE CANADIAN SALTCO
-

Demande pour la Qualité -
Noire vaste publicité crée une demande pour le sel
que nous vous vendons. La qualité de nos marchandises

entretient ln demande. La force, 1a pureté et la qualité
caractérlsent —

LE SEL DE TABLE WINDSOR _
(pour 'usage général de la malson.)

La farine préparée de Brodie XXX satis- LE SEL DE TABLE REGAL
ra votre clientéle-et lui donnera en méme mul’"‘ facllement — vendu en cartons.)
mps la meilleure valeur pour la moindre dé- LE SEL DE LAITERIE WINDSOR

nse. LE SEL A FROMAGE WINDSOR

Brodie & Harvie, Limited Fooeres mrtze ks sriss s
Rue Bleury, Montréal. Faits au Canada.

wents de vente: The Canadian Salt Co., Limited

. B. Renaud & Cie Inc., Québec ;
hadwick & 'Co., 34 Duke St., Toronto. WINDSOR, Ont.
' (2)

Mélassg Extra Fahcy “OPEN KETTLE”

(Marque Enregistrée)

Si vous Vendez de la mélasse —

Nous savons que vous servez de la mélasse & vos hommes de chautiers. Avez-vous jamais essayé notre mélange
“OPEN-KETTLE” ?

Nous avons une maniére spéciale de mélanger plusicurs sortes de sirops et de mélasses en une seule et qui
donne de bons résultats. .

Vous savez probablement que le thé mélangé a un meilleur arome que celui qui ne l'est pas. Vous pouvez
Yous rendre compte que jpareille chose g’applique & la MELASSE. Au demeurant tous les thés mélamgés n'ont
pas le méme goiit, pas plus que toutes les Mélasses Mélangées ne seront de votre goiit.

Lisez ce que le Docteur Milton Hersey (chimiste industriel officiel) dit i ce propos:

“Nous avons éprouvé et analysé un échantillon de votre Mélasse fancy mélangée “OPEN-KETTLE” et nous

avons trouvé quelle était faite d'une bonne qualité de sirops et de mélasses, exempts de toute impurcté. Elle
posséde une grande valeur alimentaire. Nos épreuves démontrent qu'elle est bien appropriée pour fins alimen-

taires et pour les besoins de la table.”
Nous vous conseillons de nous donner par l'intermédiaire de votre jobber une eommande d’essai d’'un wagon de
notre Mélasse “OPBEN-KETTLE” i $1.00 le gallon Impérial, F.O.B. wagons & Montréal.

Votre “jobber” peut vous fournir des échantillons.

Universal Importing Company
118 rue Saint-Paul, Ouest MONTREAL

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Gourant”, vpys vous assurez un meilleur service.

<

']
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LE PRIX DE LA FARINE SE
MAINTIENT FERME

~ Farine — Il n'y a pas de changement
dans les cours de la farine cette se-
maine. Le prix donné pour la farine
nouvélle varie autour de quatorze dol-
lars. Certains meuniers cotent moins
cher, mais le prix moyen est d’environ
$12,60 le baril. L'augmentation des
taux de fret est, dit-on cause que la
farine ne baisse pas dans les propor-
fions attendues. Les cours . donnés

semblent 8tre fermes pour le moment. °

Nous cotons: '
Farines de blé—

Ohars straight ou mixtes,
50,000 lbs, sur la voie, le ba-
ril, en (2) sacs de jute, 98
Ibs . . . .

Ta lb. en (2) sacs de coton, 98

En (2) sacs de coton, 98 lbs . 12.50

1’etite lots, le baril (2) sacs de
jute, 98 lbs . . . . ... .. 13.00

Farine de blé d'hiver (baril).

12.30 12.30

LE FOIN EST ASSEZ ABONDANT

Foin et grains—Les arrivages de foin
pressé sont plus importants. La de-
mande est grande pour la consomma-
tion locale et il se fait un zssez grand
nombre de ventes par wagon complet.

Nous cotons:

Foin, palille, grain (prix du gros per
lots de chars):

Foin:

Bon, No 1, tonne de 2,000 dbs. .....
Bon, No 2. ... . ... 32.00 33.00
Bon. No3. . . . . ... 30.00 31.00
Paille, . . . . . . . . ..c.. 1500
Avoine ;

No 2 CW. (3¢1bs) . . . . . 094
No3CW. . s « « ¢ = » .. 0.92
Extra Feed . . . . . . . . . 092
No1l1Feed ... .... ... 090
No2Feed .. .. ...... 088
Orge: :
No3CW........... 180
No8............. 178
No4CW............ L4
Feed . . . .. el o el e el e 1.40

Note — Ces prix sont & I'élévateur
et ne comprennent pas le cofit des
sacs,

ON S'ATTEND A UNE BAISSE DU

SUCRE

Sucre — |l n'y a rien de certain au
sujet du marché du sucre. Le marché
de l'autre cdté de la frontidre est beau-
apup plus bas qu'ici. Tous les efforts
possiblea sont faits par les raffineurs
Qanadiens pour se protéger, mais un
ohangement peut se produire d’un mo-
ment & l'autre.

Nous cotons:

Atlantic, extra granulé . . . ,3.00
Acadia, extra granulé . . _ 19.00
St. Lawrence, extra. granulé | 19.00
Canada, extia granulé . . . . 190.00
Dominion Cristal, granulé. . 10.00
Glacé, barils o .. 19.20
Glacé, (boites de 23 lb) . . 19.50

Glacé, (boites de 25 1b.) . . 19.40

e e s o o s o« 1200

. que ceux de l'année passée.

Jamme, No 1 . , ... . ... .18,00.
Jaune N> 2 or . . . . . . 17.90
Jaune No 2 . . . .. . . 1780
Jawpe No4¢ . . . . .. 17.60
I%n poudsie, baris . | . . .+ 19.10
lu poudre. 50s. . . . . . 1930

+ poudre, 258. | . . . 1950
(‘ubes et dés, 100 ﬂn .. . 1070
Cubes, boites de 50 .lbq .. . 1980
Cubes, boites de 25 1bs. . . . 20.50
Cubes, paq. de 2dbs. . . . . . 2000

En morceau Paris, barils ., . 19.60
En morceau, 100 1bs. . . . . 19.60

in maore. boites de 50 1bs. , . 19.80
on more. boites de 25 lbs., . . 20.00
En more. cartong de 5 lbs. . 19.75
En more. cartons de 2 1bs. . . 2150

4 “ boites, 25 lbs.. 20.00
Crvatal Diamond, barils | . 19.60

“ ‘“ boites, 100 1bs . 19.70
b “ boites 50 lbs . 19.80

L ‘“ boites 25 1bs. 20.00
= “ caisses de 20
cartons. . . . . 20.75

LA NOUVELLE CONSERVE DE BLE
D’'INDE EST MEILLEUR MARCHE

Conserves — Les nouveaux prix d’ou-
verture pour les légumes en conserves
indiquent pour le mais en boites de 2
livres des prix variant de $1.673 a
$1.621. Ce prix est légérement plus
bas que celui de la conserve de I'an-
née dernidre. Les tomates en boites
de 55 Ibs sont également cotées un peu
meilleu™ marché pour la premidre qua-
lité. Ce sont les deux seuls prix nou-
veaux cotés cette semaine. Les prix
d’ouverture ont paru pour les fruits
conservés de Californie; dans bien des
éas' ces prix sont plus élevés que ceux
de I'an dernier. Les prix des abricots
en boites sont cependant un peu plus
bas que ceux de I'année derniére. C'est
également le cas pour les cerises, bien
que le prix des boites de 2} Ibs soit
un peu plus élevé que I'an passé. Les
ananas sont cotés plus chers que l'an-
née dernidre. Les fruits de Californie
seront en général plus chers qu'il y a
un an, mais on espére que les prix qui
seront donnés plus tard pour notre pro-
pre conserv@ de fruits seront plus bas
Il n'y a
pas de doute qu'il y a un gros appro-
visionnement de conserves & offrir sur
le marché cette année comme consé-
quence de la récolte splendide. |l est
difficile de fixer exactement ce que se-
ront ces prix, mais on prétend que les
prix pourront étre un peu plus bas que
I'an dernier, bien que les prix initiaux
soient plutdt élevés.

CONSERVES DE LEGUMES—

Asperges (américaines ver-

tes), doz. 3R, , , . . 450 485
Féves, Golden Wax . ., . 2.15 220
Asperges importées, 21,s. 5.50 558
Féves. Refuges ., . . . . 215 220
Bié-d’'Inde (2s8) . . . 1.57% 1.62}
Retteraves. 3 1ba. . . . . ess. 138
Carottes (tranchées) 2a. 1.45 1.75
R1A<1I'Tnde (en &pis) gal. 7.00 7.50
Epinards, 3s. . . .. 285 290
Fipinards, Can. {2&) e .. 180
Epinards Californie, %.. 8.15 3.50

Tomates, 1s. . . . . .
Tomates, 28. . . . . .
Tomates, 219, . . . ,
Tomates, 38 . . . . . . . 190
Tomates, gallons . . . . 6.50
Citrouille, 21;8. (douz.).. 150
Citrouille, gallon (dous.) ....
Pois, standards. . . ., , 185
Pois, early June . . . . . 3205
Pois, trés fins, 20 oz. .
Pois, 28,20 02. . . + + « eeee

Pois importés—
Fins, caisse de 100, is
caisse. . . . . e 4 4 eses
Extra fins. . , . .
Noli Lo oo o0 600 sies

CONSERVES DE FRUITS

Pommes, 3%8. dvuz. . . 140
Pommes, 38, douz. . . . 180
Pommes. gall,, douz. . . 525
“Blueberries, 28 . . . . . . .ee
Groseilles, noires, 2¢ douz. 4.00

.« o o
.
.
.

o o LT RY

Cerises, rouges, sans
noyau, sirop &pals, la
douz. e s .. 480

Cerises blsndxe-. sang
MOYBU. . « o & o o o &

QUELQUES LEGUMES SONT RARES

Légumes — Avec l'automne arrive
diminution des arrivages des légumes
frais. Le prix augmente considérable
ment pour les tomates pour lesquelles
on demande $2.60 par caisse’ Les con
combres ont presque disparu du marché
et les prix en varient considérablement
suivant la qualité. Les patates douces
sont légérement meilleur marché et
sont offertes 3 $3.26 la manne. La sa-
son est passée pour beaucoup de légw-
mes, et quelques rares  arrivages d¢
ceux-ci sont offerts & des prix beaw
coup plus é&levés. '

Nous cotons:

Tomates canadiennes, la boite
e e e e e 050
Haricots nouveaux {importés
(manne) . « « « ¢ o o o o
Betteraves nonvelles, . sac
(Montréal) .
.Chicorée, douz. . . .
Chou-fleur canadien, douz. dou-
ble caisse . . . ... 1002
Chou (Montréal) douz. . 0.50
Corottes (Bae) . o« v v o o o &
Raifort, Tb. . . . . . . . . .
Laitue, Canada . . . . . 025
Poireaux, douz. . . . . + « «
Meiithe, douz. . . .
Champignons, 1b . . . . . ..
Oignons rouge, 75 lbs . . .
Oignons Texas, caisse . . . . .
Oignons espagnols, caisse. . .
Persil (canadien) . . . . 025
Piments verts, panier . . 075
Panais. sac . o o e
Pommes de terre- Nouvelles,
(Montréal) sac 90 lbs. . . .
Pommes de terre sucrées,
manne. . . . .. ... B.50
Redis canadiens, douz. . . . .
Epinards.’boite . . . . . . .
Navets, (Québec) sac . . . . .
Navets (Montréal) . . . . . .
Tomates. panier . ., . . . . .
Taitue, Floride (manne). . .
Persil américain, donz. . . . .
Cresson (donz.) . . . . . ..
Céleri, canadien . , . . 0.78

« v s e s
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Le “FALCON” Maple

Leaf forme une classe
a lul seul.

Un poéle de cuisine qui pos-
sede tous les avantages qu’une
femme puisse désirer. Il a une
grille dup'ex solide, un grand
foyer avec parois perpendicu-
laires, une clef de tirage di-
rect a glissiére, plaque anté-
rieure se levant au moyen
d'une clef. Le “FALCON”"
chauffe rapidement, unifor-
mément et assure une cuisson
n: rrfaite en tout temps sur le
poéle ou au four. Trés joli-
ment dessiné avec toutes gar-
nitures en nickel poli. Il re-
présente un des poéles de cui-
sine les pus désirables qui
soient sur le marché.

e

NG 4

yos

Quelques particularités de la construction du
“Falcon”

A——Rernuquez la hauteur A laquelle la plague antéricure peut Etre &levée,
permettant de vider le seau A charbon aisément sans employer de pelle
ou de tisonnlier.

B—Fond de foyer fort A sections perpendiculaires. Toutes lcs autres porols
également fortes et presque perpendiculaires.

C—Large ouverture de porte avec combina.gon de tirage et de tisonnier.

D—Grille duplex pouvant &étre retirée par l'ouverture de la grille pour la rem-

placer par la grille & bois (vor lettre N) ou pour toute autre raifon, sans
déranger les parois du foyer. Remarquez également les goujons perfec-
tionnés des cranf.

E—Tres large tiroir A cendres.

F—Porte de four se rabattant.

G—Combinalson de rdgiage de tirage avec clef pour fermer la cheminfe et

ouvrir I'entrée de l'air.

H—Cef de tirage direct A glissiére perfectionnée, donnant ploin contrble des
unités caloriques au four ou au tuyau de cheminée.

I—Dessus avee plaque & clef. Couvercles et petits centres fortement cotelés.
Couvercle & sections pour réduction.

J—Grand four fait cn deux dimensions 18 x 19 x 1214 pouces,, ou 20 x 1912
pouces.

E—Dispaaittf _erfectionné pour équilibrer la porte du four A ressort, La

porte est sugintenue balssée par un ressort lorsqu'elle cst ouverte et tenue

blen en Mar le ressort lorsqu’elle est fermée.

L—Polgnée 4o e du four en rubberold — toujours fraiche.

M—Toutes P en nickel unies, d'un beau fini, faciles 4 tenir propres.

N—Une g spéciale & bals romplace la grille duplex pour braler du bols ¢ Sans Grille
seujemept,

eawsivenet BEACH FOUNDRY, LIMITED

Fabriqué par CURSALES A
SIECE OTTAWA, CANADA |, SUCCURSALES A =

S80CIAL

—r
En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur mice.'
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SCIES PASSE-PARTOUT DOMINION.

Une scie passe-partout des plus populaires, qui est demandée pour usage
Zénéral sur la ferme ou pour le travail du bois, est la Dominion No 205. Les

marchands qui en ont un stock en mains seront préts pour la vente d’automne.

SIMONDS CANADA SAW CO., LIMITED
. “Les fabricants de scies”

MONTREAL, P.Q.; ST. JOHN, N.B.;
MonTaeaosv ' VANCOUVER, C.A.

Le Black Diamonid pour couper

Quand vous achetez une lime, vous achetez un article pour couper. Pour
avoir 1a melilleure valeur pour couper, achetes les “Black Diamonds”.
Fabriquées depuls 1868 en une qualité standard de 1ime qui a obtenu les
plus grands honneurs aux expositions aussi bien qu’a Vateller.

Deux simples pae suffiront pour vous donner un meilleur limage, & moins
que vous ne vous serviez déja de Black Diamonds. Notre catalogue est ) -
envoyé gratultement sur demande. Un essal a Pateller ne vous cofitera
rien et vous donnera des résultats convaincants.

Black Diamond F ﬂe Works

G.& H. Barnett Company 1078 Frankford Ave. Philadelphia, Pa. 2
Owned and Operzted byNicholsan File Co:

bl B b o | Nova Scotia Steel & Coal Co.
Toitures Goudronn'éea (Roofing) prétes & poser, LINTTED
2 et 3. Paplers de Construction Feutre & Dou- MANUFACTURIERS
bler et & Tapisser, Produits de Goudron, Papier a(c)lulcnlg u; Ml W’ MACHINERIE A
& Tapisser et & imprimer, Papier d’Emballage g SMISS en ACIER OCOMPRIME
‘Brun et Manille, Toitures en Caoutchouc A e R e R AR
“Favorite” et “Capitol”. a ECLISSES, ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS DE
Fabricants du Feutre Goudronné =
“BLACK DIAMOND” Grosses Pldces de Forges, une Spéelalité
;ALEX. McARTHUR & CO., Limited Mines de Fer — Wabaana, Terremeuve. — Mines do eh:'b-
Bureaux et Entrepdts: . 82 rue McGill, MONTREAL o minotrs, Forges ot Atellors ‘e Fraiscace’ b New-
Manufacture de Feutre pour Toiture: Glasgow, N.-E.
. Rues Moreau et Forsyth, MONTREAL
Moulinh & Papler; - - - JOLIETTE, P. Q Bureau Principal: New Glasgow, (N.-E.)

Tél. Est 35621

{\‘g 3 Sl B EN jﬁ\‘g\t .I'\. ;’ ol e W -. g Maison Ao |o LEL'EVRE, Engo

MARCHAND DE FOURRURES
J. COUTU, Gérant

Dessinateur de patrons. Coupe garantie.
Satisfaction absolue. Prix modérés.
Tous genres de Fourrures réparées, teintes et nettoyées.

‘?\ NN N IR IR N AR L “
3 ]

¢

¥

'y
§

L, LANADA

e | 150, Rue St-Denis, - MONTREAL

En.é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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‘Nous vous nommerons notre

Agent exclusif dans votre ville

Vous.pouvez ne pas avoir remar-
qué notre annonce dans “Le Prix
Courant” du 15 octobre, disant que
nos voyageurs sont actuellement sur
la route pour créer des agences ex-
clusives dans chaque ville ou cité
pour nos lignes et c'est pourquoi
nous attirons de nouveau votre at-
tention sur ce point.

Notre plan d'agence exclusive est
excessivement attrayant. Il offre un
moyen de faire de gros bénéfices
avec un écoulement rapide.

Rappelez-vous que nos articles
sont pleinement garantis et sont

déja bien connus du public depuis
soixante quinze ans qu'lls sont sur
le marché et qu'ils ont donné pen-
dant ce temps entiére satisfaction a
tous les points de vue.

En plus de notre pubhclte natio-
nale qui a déja créé une demande
pour nos articles et dont nos agents
retireront le bénéfice, nous partici-
perons aux frais de toute publicité
que vous ferez dans vos journaux
locaux. — Cela vous montre que
nous sommes disposés a vous soute-
nir, n'est-ce pas?

Poéles et cuisinieres “SOUVENIR”

Fournaises a air chaud “SOUVENIR”
“NEW-.IDEA”

TH! HAMILTON STOVE 4 HEATER €O., LimITED
SBUCCESSEURS DE

LIMITED, HAMILTON, ONT.
£a. __ MONTREAL,

GURNEY TILDEN & CO

VANGOUVER

SOIXANTE-QUINZE ANNEES D’EXPERIENCE

R —

o . 5y
En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le *Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur serviep,
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Vendez le vems teinfé Agate
--Le producteur de bénéfices

Parmi les huit jolies nuances d’AGATE vos
clients trouveront facilemeut leur choix. Il vous
suffit de placer vos boites d\Agate bien en vue pour
qu'elles se vendent toutes eeules.

Le Vernis teinté

AGATE

de Ramsay

est la ligne de vernis la plus avantageuse gque vous
puissiez tenir.

Si les ventes faciles, le renouvellement rapide
et sir, ainsi qu'une bonne marge de bénéfice vous
intéressent, commandez votre stock A’AGATE immé-
dintement,

Ecrivez-nous pour avoir des détails
sur cette ligne des plus populaires.

A. RAMSAY & SON COMPANY
Fabricants Canadiens de Peintures et Vernis depuis 1843.

Montréal, Toronto, Winnipeg, Vancouver.
(x)

L
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Paplers Peints STAUNTON

Tous nos moddies sont en R poures dg large. Octle upl-
formité déale de largeur pevmet un blen wellewr ddvelopoee
meut des dossine de sorte que cca paniers ‘excelient pep \gure
qualités attrayantes, qu'lls se vendent plus rapldement ot led
tent beaucoup plus de gens A relapiner leor demeure,

Nouveaux dessins A cffeta de cretvnns, d'lndicnne, do taple-
sorle, de rayurcs ou unh duny une varlétd exiraordinaire de
beaut§ exquise. Toutes lew qu:litén de papheen pelnty wemt, re~
préscntées depuls les articlos lew melllear marché Jusg
wpéclalités du plus beau choix. Bordures droltes ou “m“
dang toutes log dernidres pouveautés.

LES PAPIERS “SEMI-ROONES" de STAUNTON. Lg I
sidre do ces paplers est partiellement séparée et oot facilempent
enlovée rien qu'en frappant le bord (u reulean sur la table, lale-
sant le papler exactoment et parfaliement: rognd. Oeca papiers
éparguent du tempe et du travall, sont faclles & poser &b wop-
prinent Is moltld des emnuls qul accompagneat ordinalrespent
Ia pose du papler.

Nous vous Invitons cordialcroent A correwpondre uvec nous,

STAUNTONS LIMITED

FABRICANTS DE PAPIERS-PEINTS
TORONTO

Salles de ventes & Montréal: Chambre No 840
Edifice Mappin & Webb, 10 rue Victeria.

D. D. McARTHUR.

LA FORCE D'UNE HACHE
RESIDE DANS SON MANCHE.

STILL

vous procure un outil de travail plus solide car
les MANCHES DE STILL sont faits avec les
meilleurs des bois canadiens.

La vente des |
Manches de Still

surpasse de beaucoup celle des autres. ﬁ'\arquos.

i 1ly a une raison.

Manches de hache, de pic, de masse et de mar-
teau. Manches Cant Hook and Peavie.
Cela paie de vendre les Still

J. H. STILL MFG. CO.,,

ST-THOMAS . - - ONTARIO

Messieurs: —

Nous défions toute compétition
pour le placement de vos comman-
des de miroirs avec ou sans cadre.
“Livraison prompte” notre motto.
Ecrivez-nous et soyez convaincus
par vous-mémes. Petites comman-
des exécutées avec soin.

Nous manufacturons aussi tous les
genres de cadres et moulures. As-
sortiment complet d'imagerie Reli-
gieuse et Profane.

Soyez au nombre de nos clients,
et demandez notre voyageur.

La Cie Wisintainer & Fils, Inc.
58 Boul. Saint-Laurent, MOWAL Qué.

Manufacture, 7 rue Clarke.

En $crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le *“Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Raisons raisonnables

H taut qu'il y ait de bonnes raisons A la popularité
des Gants et Mitaines Tapatco, et deux sortes de ral-
sons — celle du marchand et cellz du fabricant.

. Les raisons les plus importantes au point de vue
:u mb::chnnd sont I'écoulement rapide et la satisfaction
durable.

Du c0té du fabricant — le choix minutieux du cuir
de haute qualité, les mellleurs tissus et une attention
soutenue dans les moindres détails de la main-d’ocuvre.

Voild ce qui semble &tre les raisons les plus raison-
nables de la grande vente des Gants et Mitaines Tapatco.
Et le fait est que les marchands constatent une demande
plus grande chaque année pour la marque Supéricure

Tapatco.

Styles

'(hntelets. 4 poignets en tricot et dessus a bande.
Pesahteurs lourde, moyenne ot légére. Egalement gants
4 bouts en cuir et paume en cuir. Gants et mitaines de

Jersey en tan, ardoise et oxfords.

The American Pad & Textile Company,
Chatham, Ontario |

AUER LIGHT MFG GO, LTD

61 ST-SULPICE
MONTREAL .

: ~ ACCESSOIRES ELECTRIQUES
DISTRIBUTEURS :— » MARQUES:—

VETEMENTS [IMPERMEABLES

(LE MANTEAU TWENTY-TWENTY)

Les automobilistes, les fer-
miers et les cochers trou-
vent que ce manteau avec sa
fermeture dlagona&e les tient
au sec par les temps les
plus humides.

Augmentez votre
clientele
en tenant en stock ce man-
teau ainsi que les autres vé-
tements imperméables de la
marque au poisson.
Ecrivez - nous immédiate-
ment pour renseignements et °
prix.

Tower Canadian Limited
Toronto Hallfax
Winnipeg Yanocouver

<OWERyg

Chaufferettes Electriques. Westinghouse. Service
Grilleurs Electriques. Canadian Beauty. P ; a
Fers Electriques. Radiant. e > li’n N
' Majestic. ﬁ x ;’:‘::::Qa
QUALITE — SERVICE — PRIX. . n-SH BRA““
a

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous aggurez un meilleur service.
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VOUS POUVEZ .
TOUJOURS VENDRE .

AU GOUDRON ET A
L’HUILE DE FOIE DE
MORUE 1

—parce que, aprés avolr prouvé
son efficacité pour le soulage-
A ment de ceux qui souffrent de
9. la grippe, de Vinfluenza et de
@ gros rhumes, etc... Il a Inspiré
aux clients une confiance qul
aménera certalnement des ven-
tes continues.

Sirop de Mathleu au
goudron et & I'huile
de fole de morue.
Un splendide recons-

LA COMPAGNIE J.-L. MATHIEU
Propriétaire.

SHERBROOKE, P.Q.

Une commande falte cujour-
d’hul vous assurera un prompt

LE SIROP DE MATHIEU

POMPE FOULANTE -“OM EG A g

SANS FRICTION, A DOUBLE ACT{ON

* La pompe “Omega” est une pompe fou-
lante, d'une manoeuvre facile et. de prix
modéré, Cette pompe n'a pas de cylin-
dre, pas de plongeur de cuir, et le sanle
ne peut l'endommager, L'aspiration et
la décharge sont faites pour s'ajuster
sur tuyau de fer.

La gravure ci-contre représente la
coupe de la pompe montrant les pldces
de manoeuvre. Remarquezs comme oes
pléces sont peu nombreuses. [’as de
pieccs qul susent,

Chaque marchund devrait avoir une
de ces pompes pour la démonstration.
[1 suffit de la montrer pour faire une
vente certalne, -

La pompe “Omega’ se recom-
mande de préférence A la pom-
pe allemande & ailettes spécia-
lement pour les puits artésiens.
No 3, capacité par heure, 400
gallons.

No 4, capacité par heure, 425
gallons.

No 6, capacité par heure. 975
gallons.

Si votre fournisseur ne peut
vous la procurer adressez-vous
directement a

MACHINERIE OMEGA
S LIMITEE

ST-HYACINTHE, P. Q.

MORROW

Ne courez pas de chances.

Ordonnez des meches (drills)
“Morrow.

Dites “Morrow” et exigez-le.

Marchands de gros approvisionnés par

~F. BACON & COMPAGNIE,
MONTREAL, P. Q.

[
Essayez d’abord chez votre fournisseur de gros.

TR
Ecrivez pour avoir notre échelle des équivalents déci-
maur. Elle vous sera uwt{le dans votre atelier. 12

Lessiveuse & haute vitesse

“CHAMPION” de

Une ligne populaire et profitable durant toute l'année.
Vos clients la connalssent griice & notre publicité.

MAXWELL'S LIMITED, St. Mary’s, Ont.

B

S En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous agsurez un meilleur service.
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MACDONALD'S.
Cut Brier

SMOKINC
TOBACCQ

dation de Macdonald en 1858,

Et la méme vieille qualité se retrouve encore dans le “Cut
Brier” et le “British Consols”.

MANUFACTURES PAR

MACDONALD REGD.

INCORPORATED
MONTREAL

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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LA SOUPE AUX TOMATES

Comme vous le savez, M. I'Epicier, est de toutes les soupes préparées, celles dont la vente
est la plus grande.

La Soupe aux Tomates de CLARK

est faite avec les meilleures tomates rouges bien mires récoltées en Canada, par une compagnie
foncierement Canadienne employant la main d’oeuvre Canadienne et maintenant ses ressources
en Canada.

Mais en plus de cela elle n’est surpassée par aucune autre soupe aux tomates sur le marché, elle
se vend trés bien et sa vente entraine toujours des ordres répétés.

APPROVISIONNEZ-VOUS DES MAINTENANT. NE MANQUEZ PAS LA VENTE.

W. GLARK I.|m|ted, Montréal

Les aliments Marins de la
Marque BRUNSWICK

Fraichement sortis des profondeurs de I’Océan

Ces savoureux aliments marins en boites sont faits avec les
meilleurs produits de la péche, traités et mis en boites dés leur
sortie des filets. Ils sont préparés d’aprés des regles séveres d’hy-
giéne dans une usine moderne possédant la machinerie la plus per-
fectionnée. -

Leur saveur délicieuse, leur qualité hautement recommandable
et leur prix des plus raisonnables ont conquis I'approbation de mil-
liers de Canadiennes partout ou ils leur ont été offerts et les épi-
ciers qui les tiennent ont reconnu qu’ils étaient d’une vente cons-
tante, trés avantageuse.

Faites une commande d’essai.

CONNORS BROS.. LIMITED

BLACK’S HARBOR N.B.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous voug assurez un meilleur service.
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Cela Paye de Tenir Snowflake

L’Ammoniaque Snowflake est de vente courante toute I'année. Elle n’est
pas sujette a des changements de prix suivant la saison. Elle ne souffre aucune
dépréciation, de sorte qu’elle n’est jamais tenue a perte. C’est une ligne cons-
tamment recommandable a tenir, qui jouit d’'une demande toujours croissante.

Snowflake procure au
détaillant un bénéfice ap-
préciable. Lorsque la com-

\

y‘ﬂ mande est par lots d’une
’1 § . , spe

2y caisse, le bénéfice est de
t fg: 25 pour cent. Lorsque la
“ Y commande est par lots de
(o] S caisses, Snowflake laisse

un bénéfice de 30 pour cent
au détaillant.

. Y

“w.;wmhﬁ'\.m*m "‘:""""V““M L a1}

|, ARyt A T ® (T ST A A S Py St Tem Pew AR
e WA Seas yma e e, Yoy W megaechour, me) v

TMIHFE AU NOA TAAIIRNTOLTTIRCL

S \pope, ey, oy ¢S

| g VYRR ey @ Y + S d aeiene PES Tre S ‘eamaa\B Suapeyuil

\*.”

Sur les envais par lots
de 5 caisses ou plus, nous
payons le transport. En
raison. de. 'augmentation
des taux de transport vous
ne devriez pas manquer de
profiter du beénéfice sup-
plémentaire qui vous est
accordé lorsque vous com-
mandez par lots de 5 cais-
ses ou davantage.

. YRS as Wy

W )

— & STV gy sonws \o Ymde o, PymadevseTony Sen (Roap e
Mqhmwwq as

YAV P € e Ten, Ve Seaansy Same S, Pt W,

COMMANDEZ A VOTRE FQURNISSEUR DE GROS

S. F. Lawrason & Co.

London. Canada.

: ; . i ,
En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Une fois essayé,—Toujours employé |

Tel est le record du Shortening “Easifirst”. L’économie, la pureté, |
et les qualités de bonnes cuisson de “Easifirst” procurent beaucoup d’ordres |
de répétition.

$oyez pret a les remplir

TORONTO et MONTREAL

CERISES ROUGES

MARQUE

DOMINION

Ces cerises délicieuses, choisies parmi les meilleures dans le district
fruitier de Niagara, sont mises dans un sirop épais et sont garanties.

Leur qualité supérieure — leur empaquetage attrayant —les ventes
répétées, font écouler rapidement cette ligne.

Préparez maintenant votre stock pour Phiver.

Il y aura une grande demande, comme d’habitude, pour ce produit de
la MARQUE DOMINION..

Dominion Canners, Limited

HAMILTON, ONT.

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Elimination d’'une partie de la perte
sur le sucre en vrac

Plus de soixante-quinze pour cent des produits d’épicerie vendus
en Canada sont vendus en paquets et méme il y en a quelques-
uns que la ménagére ne peut acheter en vrac quand bien méme
elle le désirerait. Sa préférence notoire pour les produits em
paquet$ de marque, dans la majorité des cas, ne peut &tre due a
quelque indifférence quant a la valeur.

Le sucre représente une partie considérable des affaires de I'é-
picier. En tenant le sucre en vrac de nombreuses livres sont
perdues par suite du coulage inévitable chaque fois u’on le me-
sure ou de la déchirure des sacs en papier. Le temps que les
employés prennent a4 peser et 4 envelopper, ainsi que le colit du
papier, des boites et de la ficelle, tout cela sort de la poche de
I'épicier et augmente ses frais généraux. '

Le Sucre Lantic en cartons empaquetés a la machine et en sacs
de coton est une garantie absolue contre le sucre répandu, les
sacs en papier crevés et l’évaporation. Achetés par la Raffi-
nerie en quantités énormes ils coitent actuellement moins au
détaillant et au consommateur que les sacs en papier et la ficelle
du détaillant ainsi que le temps qu’il prend a peser et i enve-
lopper les paquets.

Les cartons et sacs Lantic peuvent étre livrés au consommateur
sans étre enveloppés.

Pour I'épicier vigilant qui se tient au courant du commerce le
sucre en vrac est depuis longtemps considéré comme démodé.

Atlantic Sugar Refineries, Limited

MONTREAL

En écrivant aux-annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur se-vice.
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Son ““renard” se

Placez

QMK

—.

YN,

les paquets de
GOLD DUST la ot vos
clienls peurvent les vorir.

BISCUITS

OUS sommes en position de fournir au commerce un su-
N perbe cholx de biscults appropriés pour toutes les occa-
slons.
Nous fabriquons des BISCUITS depuls nombre d’'années et nous
nous sommes faits une réputatjon pour la fabrication de PRO-
DUITS DE QUALITE. '
Nous n'essayons pas de chercher si nous pouvons fabriquer nos
produits A& mellleur marché. NQus n’achetons que des ingré-
aients de premidre qualité et nous apportons le plus grand
soin A notre fabrication, de sorte que nous sommes Jjustifia-
bles de dire que nos produits

DONNENT UNE SATISFACTION PLUS QU'ORDINAIRE

Nous attirons apéclalement votre attention sur nos biscuits:

ARROWROOT, CADET, DAINTY ENGLISH TEA,

GRAHAM WAFERS, GRAHAM SANDWICH,

CREAM SANDWICH ABSSORTIS, RICE CAKE,
,» BULTANA,

Auss| un joli choix de

PATE DE GUIMAUVE, SANDWICH ET LIGNES
DE CONFITURES.

Nous sollicitons une commande d’essal, et nous sommes certains
que vous serez satlsfait de nos produits.

Nous fabriquons le fameux Chocolat “BORDO’” ainsi que plu-
sleurs autres lignes de BONBONS.

Confiez-nous vos commandes et demandex des renseignements

sur nos lignes. Nous y apporterons la plus grande attention
possible. ’

THE MONTREAL BISCUIT CO.

Manufacturiers de Biscuits et Confiseries (4)
MONTREAL

traduit dans votre tiroir-caisse

Notre publicit¢ met GOLD DUST
dans I'idée de la femme. C'est donc a
vous de l'exposer sur vos rayons et

elle lfachétera.

ka demande pour ce produit “Fait
-en Canada’” augmente de jour en jour

par suite de notre immense publicité.

TR i FAI RBAN K €omeany]

LIMITED
MONTREAL

Nous offrons pour li-
vraison immédiate les
marchandises suivan-
tes :

Poivre Noir —_ Poivre Blanc
Poivre Rouge — Gingembre
: Cannelle en branche et moulue

Clou de Girofle Thym

Allspice (Piments) Serriette

Epices de Ceylon Menthe

Muscade Epices

Borax ur Cats

Moutarde “Duffy” = e
“ “’Durhm”

Graine de Lin, Millet (Canary Seed)
: Cafés, Thés, etc., ete.

PRIX SPECIAUX POUR
| LE COMMERCE -
J. J. DUFFY & CIE

117 RUE ST-PAUL OUEST, . — MONTREAL
Manufacturiers de la Poudre 3 Pite

COOK'’S FAVORITE

k

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.

e
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"SALTESE

En pots de verre directement

WE OCEME OISTER C0, OF CANAD

LES HUITRES

de 'océan chez vous.

Lisez I'opinion d'un épicier- en vue:

“L'empaquetage en verre des “Saltesea” a
prouvé qu'il était un réel facteur pour aider le
détaillant a retirer un meilleur bénéfice de son
rayon d'huitres”, faisait récemment remarquer
M. Reeve de la maison Michie & Co. de Toronto.
“Je connais le prix coiitant exact ainsi que le
bénéfice provenant de chaque vente. Il n'y a
pas de mesure qui déborde, pas de coulage, pas
de perte d'aucune sorte qui mange entiérement
le bénéfice. et le client recoit ses huitres d'une
facon propre et hygiénique qui conserve toute
la saveur salée naturelle de la mer.”

Pouvons-nous ajouter votre nom sur notre liste
déja longue de détaillants satisfaits?

Montreéal

19

LIMITED,

En &crivant sux annonceurs, si yous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assure3 un meilleur servioa,
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Deux raisons pour lesquelles les
| produits Eddy sont faciles a Vendre |

. N Quahté Le public salt que le nom d’Eddy est une garantie assurée de || :
. de la valeur pour l'argent. Et la qualité Eddy est toujours a
la hauteur de la réputation d’Eddy.

l 2. Publicité. Des annonces constantes faites aux consommateurs déve-
loppent la demande et font donner des résultats a tout éta- || B

lage d’Eddy. ¥

Ayez toujours en mains une bonne provision d’allumettes Eddy et d’arti-
cles en fibre durcie d’Eddy. Et faites savoir & vos clients que vous tenez :
et que vous recommandez ces produits célébres & juste titre. - 1

" The E. B. EDDY COMPANY, Limited

- " HULL, Canada

Les remeédes Chamberlain ont une réputation de pureté et de qua-
lité supérieure. Les vieilles personnes les ont toujours employés,
elles les connaissent et eni parlent — c’est une sorte de mot de passe
qui se transmet aux jeunes — car les produits Chamberlain ont été
les remeédes de famille depuis de nombreuses années.

Est-il étonnant que les gens insistent pour les avoir?

Comment est votre stock aujourd’hui?

Ecrivez-nous si vous n'étes pas bien approvisionné.

. GHAMBERLAIN MEDIGINE GOMPANY

" TORONTO.
CONTRE LA

RMEDE CHAMBERLAIN 95

En 6lvart biux' arihdhbeurs,” et Voud mentionnez lo KL Pm( Courant”, 'vous vous assurez un meilleur service.
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La Marqué . Quahty

comporte tout. ce que ce mot signifie

L -
—

La marque “Quality”’ dlustnee ici est un symbole de bonté en -~ H
fait de produits de céréales. Tous les.paquets, portant cette marque -

de fabrique “Quality”’ renferment un produit.aussi-bon que I'indus- )
ftne humaine et des méthodes: de fabrication ‘modernes peuvent le hfi‘
aire. ! :

Les céréales de la Marque “QUALITY”
COMPRENNENT:

Avoine Roulée Farined’Avoine ©* '~ ¢ Pois Cassés

En paquets et & 1a pesée. (Toutes les grosseurs) . L (Jaunes)

Orge Monde¢ Orge Perle. - Brose Meal
Farine de Gluten Farine o Wheatlets

PRINCIPALES MARQUES DE FARINES Ik
de Blé Dur de Blé d’Hiver | Mélangée
“Rainbow” “Our Chief” “Gold Seal” “Star”
B “Hercules” “White Dove” “McLeod’s Special”

Pour le Commerce Dorﬁestique et 'Exportation.

Canadian Cereals and Flour Mills Co., Li

Minotiers et Commercants de’ Grains
STRATFORD, CANADA - e

Adresse par cible: CANCEREAL

— =
= —

En" §crivant aux annonceurs,-si vous mentionhezsle “Flix Coutant”,"vous” vous asdutdz’ uri“mellleur ‘sotvice.
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BMQUE PROVINGIALE

DU CANADA
CAPITAL AUTORISE . v en ve v § 5,000,000.00
CAPITAL PAYE BT SURPLUB .. .. o oo oo .c.m
ACTIF TOTAL: au-deld do . £9,000,000.00

106 suct-:uuuu dans les Frovinces de Québes, Ontario, Nouveau-
Brunswick et de I'Tle du Prince-Bdouard.
—— _
CONSEIL D'ADMINISTRATION

Président: Honorsble Sir HORMISDAS LAPORTBD C.P., & la
maison Laporte-Martin limités, administratesr du Credit
Foncler Franco-Canadlen. )

Vice-Président: W.-F, CARRLEY. I

- Vice-Président: TANCREDE , administrateur Lake
of the Woods Milling Co., limited.

M. G.-M. nomnmmmcuummm
Bervices Limited.”

- Jionorable NEMBDSE GARNEAU, CL., ex-ministre &¢ 1'agvicul-
cmcomuuum-uzummcuhaou
Pulpe de Chicoutiml/

. Lg l?w?‘:AUm président de la Libratrie M
m
e, Yoy st kel N Bosnbor Wugmus

B(UR.IAU DB oownm)l

Commigsaires-cpnseurs

Président: I'honorable sir ALEXANDRE LACOSTE, CR., ex-
juge en chef de la Cour du Bane du Rol

Vice-Président: L’honoradle N. PERODBAU, N.P., Ministre sans
portefeuille dans le mnrnomont de Québec, administrateur
‘‘Montreal Light, Heat & Power Consolidated”.,

M. 8.-J.-B. ROLLAND, Muthucuhmm

Actionnalres
M. ALEX., mmusmu llonunl. M. J.-A. LARUR, Q-.u.

'R

AUX VOYAGEURS

Ou readu do grands services su plbllo
Nos Ont m:-l dans lo monde entier.

Sont payables au pair partout.
M AND ATS Sont :eonomlquu et pratiques.
K Evitent les pertes de temps en voyage. .

: Protdgent contre le danger de vol d’argent

de : o(“l:o .ﬂl‘l:zﬂl qui en résultent pour un voys-

, Notre Bureau de Parls (14, rue Auber) of-

VOYAGE fre des avantages exceptionnels au com-

mom et au publle voyageur. Adresses-

vous

La plus vieille Bang ue Canadienne-Francaise
LA BAN QUE NATIONALE \

— Fohdée en 1860 — .
BUREAU CENTRAL: QUEBEC, QUB.

| Total de PActif -

Bangue d'Hochelaga

Fondée en 1874

Capital autorisé - « = $10,000,000
'Gapdtalveméotnéserve - - - 17,800,000
72,000,000

CONSEIL D’ADMINISTRATION:

J.-A. Val Président; FPhon. F.-L.
Béique, Vice-Président; A. 'l‘nmotto' E.-H. Le-
may; lhon. J.-M. Wibon A.-A. Larocque;
A.-W. Bonner.

BEAUDRY LEMAN, Gérant-Général.

305 Succursales et sous agences en Canada.

42 Succursales dans la Cité et le District de
Montréal,

Nous allouons !'intérét au plus haut taux
courant sur tout dépot de $1.00 ou plus fait 3
‘notre Département d’Epargne.

Téléphone No 267 Casier postal 278

GARAGE BELLEVILLE

Place du Marché
J. W. BELLEVILLE, Propriétaire.

VALLEYFIELD, QUE.

Téléphone No 346 W

NAPOLEON AUBIN

MARCHAND DE NOUVEAUTES

310 Gnelc!urul'u odt Ageﬂ au Canada. Avenue de la Gl'“de‘ne, - BELLER]VE,
CORRBSPONDAN%S“DAGNS l:gnb"%xl’um mllR (())] \ v ALLEYFIE[D P Q
P. DESMARCHAIS ‘n. 2%
RESTAURANT DE. CHOIX - ARTHUR jOL]COEUR
Liqueurs, Tabac, Créme a la Glace. L GARAGE
.. (Cbte des Neiges) P ngoline, Huule, Réparatiom en tout cenre, Air gratis.

201 Rue Decelles, I MONTREAL - ST-VINCENT DE PAUL, P. Q.
E.tal: Rue Ellgce. Télébhone Bell 43 Tél. No 22 -

C. MARTIN

En stock: Epiceries de Choix, Fruits et “8gumes;
Viandes de toutes sortes.

BEAUHARNOIS, QUE.

n

EMERY GENDR_ON

BOULANGER :
Marchand de grains, farine, engmc,
son, gru, blé d’Inde, etc.

Tmcmna PAUL, P. Q.

En Corlv-nt aux annanceurs, sl vw. montionnu lo "Prlx comm", YPUS Yous AsSurez un mnlllpur service,
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FINANCES

LES OOMPENSATIONS DES BANQUES

Les oompensatxone des banques de Montréal révétlent
ur la semaine passée une diminution de $30,000,000, par
mparaison avec celles de la semaine précédente dont le
hiffre avait été le plus élevé encore jamais enregistré,
ais elles accusent une augmentation notable si on les com-
re 4 celles de 1a période correspondante de l’an dernier.

Voici le tableau comparatif rpour les principaux cen-
tres du Canada:

1920 1919

Montréal . . . . . . . . . $131,633,606 $115,787,760

oronto . . . .o e .. . 111,382,620 74,502,421
Winnipeg . . . .. ..... 98782474 59,913,349
Ottawa . . . o o v v ... 8,518,711 8,749,630
Québec . . . . ... ... 7,123,460 5,593,113
Hamiltan . . . ...... 7,375,497 5,540,489
Réging . . . . . ... .. 5,600,193 5,428,423
Halifax . . .. ...... 4,750,648 5,023,474
Windsor . . . o v v ... . 4,505,117 2,249,189
ISt.John . . .. ..... . 3,028,252 2,526,382
London . . . oo v .. 3,772,101 2,862,996
Brantford . . . ... ... 1,425,245 1,627,319
Sherbrooke . . . . . . . . 1,379,397 992,501
Lethbridge . . . . . . . 1,162,953 710,403
Peterboro . . . . . . . . 1,034,064 756,252
Fort William . . . . . . . 933,997 878,465
Moncton . . . . . .. . 879,717 ... eun ...
Brandon . . . ... .. 966,098 ... .. S
Moose Jaw . . . . . . . 2233334 1,887,002
Victoria . . . .. ... . 3,065,064 2,478,029
North Westminsber . . . . 764,635 543,641
Wancouver . . .. . . . . 16,654,255 12,388,553
Saskatoon . . . . . . . 2,478,103 2,254,922
Prince Albert . . .. . . . 503,629 439,811
Calgary .". . . .. ... 10,822,810 8,589,528

)

LES DERNIERS PAIEMENTS DE DIVIDENDES

TLes paiements de dividendes sur les valeurs suivan-
tes cotées en Boursé locale, ont ébé effectués récemment:

Ames, préf., 18/, p.c.; Can. Locomotive, 2 p.c.; Can.
Steamship préf., 134 p.c.; Dom. Glass préf., 184 pe.;
Dom. Iron préf., 18/, p.c.; Dom. Textile, 214 p.c.; Goulds
Mfg. préf., 184 p.c., Ill. Traction préf., 14 p.c.; Mackay,
1% pec.; Nat. Breweries, $1.00; Ottawa . H. & P., 114
pc.; Ottawa Traction, 1 p.c.; Prov. Paper préf,, 134 p.c.;
West Kootenay préf., 134 p.c; Dom. Bank, 3 pc.; Nova
Scotia Bank, 4 pec.; Can. General Electric, 2 p.c.; Can.
Loco. préf,, 114 p.c.; Con. Mining & Sme, 215 pe;

1

Jom, Glass, 1 p.c:; Dom. Steel Corp., 114 p.c.; Goulds .

Mfg., 114 p.c.; Holt Renfrew préf., 18/ p.c.; Laurentide,
114 pec.; Mackay préf., 1 pec.; Ottawa Car Mfg, 1 pc.;
Prov. Paper, 114 bl; Twin City, préf., 18/ p.c. ; Molsons
Bank, 3 pwe.
0.
LA BANQUE DE FRANCE

Le dernier rapport hebdomadaire de la Banque de
France fait voir les changements suivants:.

Francs
Encaisse-or, aug. . . . . . . . .. 1,558,000
Encaisse-argent, aug. . . . . . . 147,000,
Qirculation, aug. o m w % .359,378,000
" Dépbts dw Trésor, dim. . . . . « . . 10,317,000
Dépéts du public, dim. . . . . . . 94,919,000
‘Billets escomptés, aug. . . . . . . 37,277,000
Avances, 8UZ. « + o e s o o s s o 89,977,000
Aucune gutre nouvelle avance n’a été faite &

IEtat. \

o

RECOLTES AMERICAINES

ILe Département de PAgriculture des Etats-Unis
vient e publier un rapport d’aprés lequel la production
qppmnnntxve des [prmclpabee récoltes sera comme euit :

& Minote
Bl du prmrtemps . 218,007,000
Blé de toutes qualitéa . . . . . 760,648,000
Mais . . . . ... ... ... 3,216,192,000
Condition . . . . .. . 89.1°
Avoines . . . . . . . . . ... 444,362,000
OB « v v me v e e e e 191,386,000
17 11,704,000
ComdMion, « s o % « s 5 « s 62.8

'ARGENT RENVOYE DE SUISSE EN FRANCE

La Nouvells Gazette de Zurich annonce que 6 mil-
lions de pidces d’argent frangaises ‘n’ayant plus cours en
Suisee ont ét€ dirigées de Suisse sur Paris. Les envois ee
font & destination de Pontarlier. Depuis la signature du
nouvel accord monétaire, il a ébé rendu 4 la France pour
22 millions de pidoes d’argent francaises. Treize millions

‘de ces pidces se trouvent encore'd la Caisse fédérale, pour

vérification. .
L’Hotel des Mon'nmee a Berne, est occwpé Jour et

. nuit, & la fabrication de pidces suisses.

Tél. Bell No 33

J. F. CREPIN

MARCHAND GENERAL
8pécialité: Mobll Ol B.

1 gal. $1.50
9,1? 1335 f. 0. b. Chlteauguay.

- CHATEAUGUAY BASSIN, P. Q.
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: - - — II.LI:ITEURS DE BIEVEN
Maison fondée en 1870 P. A' GAGNON;‘ C..A’.
AUGUSTE COUILLARD ___| .. _|.._ . COMPTABLE LICKNCIE
o (CHAKTERED ACCOUNFANT)
IMPORTATEUR. DE . ' i ~ —_ .
Ferronnerie ot Quincalllerie, Verres A Chambhres 818, 8164, 317, Edifice
\lcru I’einture, etc. X Bangue de uuﬂu-e
!ph Inlitd; — Vodlen de toutes sortea. 1 Mace d'Armes, MONTREAL

Nom 232 A 239 rpe-Ni-I'saul J . T T —
Vouten 12 ot 14 Bt-Amable, Montréal

d 18- = S 1 - ! ~ Al
cours ot "Tatt” benticter s oitents as | - I'GARAND, TERROUX & CIE
cetto économie. Attention toute spéciale | . ) PSR
aux commandeés par la malle. Messiour : :
les marchands de la campagne seront o & ., jenqulers et Courtlers
toujours servis au plus tas prix dn " \ y
marché ’ [HEN M PO S A L
: .| 48 rue Notre-Dame 0., Montréal
o e VI N1t V- 0 -
Mont Royal NG R (T SR
Assumwe nt- — .
Compagate Tndipemdaste (taomtie) [ © | " bOli.lDES PROGREs | |HOTEL VICTORIA|
“ 17 rue 'St-Jean, Montréal ' 45..“:«5::. d'affalres modernes, H. FONTAINE, Propriftaire
Lhon. H.-B. Rainville, Président, S9uienn oy un record, ; hl-"m'p- COTE DU PALAIS -
P.JJ. Perrin et J.-R. Maodonald, Rt foilim A e Plan Américain §3.00, $3.50 ot $4.09
Sérants-conjoints;— . ——}- - -|--ent-ncquis & lv Bun Life of Cansda Pas. Jnnt;
. - .| . progris phénoménal., ‘..
T wiedt 1wl They assurances em ferce ont plus que
?‘nuﬂts::oo:’;’tmhmh Sr vou PROUYV UELQU
e P
; . années. Aujourd’hui, ' EMBARRAS DANS VOS ACHATS
L.-R. MONTB'RIAND I “”m: de loin celles de to:to 1::: CONSULTEZ
il Asehiitecte ot'' Mesureur, wolls § PRl capadience ‘“m'“' LES ANNGNGES DU'
Wi TE TR A ooar ORIDAGNIE 1')”\\8\%[','}?_\\(0’-]: ‘
0 e B kairt, - HONTRRAL » @ ANADA | | PRIX COURANT
R TN N O MONTR , ET ECRIVEZ AUX“ ANNONCEURS

- Tél. Up 4359

GA!&IE!!E SOLIDE — w - F.: DALCEGGIO

MANUFACTURIER ET IMPORTATEUR DE MONUMENTS
EN MARBRE ET EN GRANIT.

RURE WASORANGR GOMBANYY 126 Chemm Cote des Neiges,  MONTREAL.
e m S : Vis-a-vis I'entrée du Cimetiére.
: ' I T -.- % ¢, ccen . [ N : s
ASSURANCES-INCENDIE
" AUX TAUX DE LASSOCIATION

. OES ASSUBEUIRS: Téléphone Bell No 16

" l| -~ EMILE MALLETTE

BOUCHER

Toujours £n mains

' ELZEAR FOISY ' T Toltes sortes de Viandes de Premier Choix, Volallles, ‘Etc.

MARCHAND-TAILLEUR N . _ Spécialité: Thé de Choix.

Haf-'t? ,spéclialité. — Satisfa_ctio_n garantie. ' . : . ‘ STE.MARTINE, P"Q. gt
ST-CHRYSOSTOME, QUE. . - o

Pe~
bl " 3

Tél. St-Louis 8757 | A . ‘ R Tél.. Lasalle 2781W
MOISE  LAURIN B A DESROBERTS
¢ . . . " EPICIER ET BOUCHER
MARCEANBDE . : "' Viandes et Epiceries de chix.

Meubles, Tapls, Phonographés ny ' M Spécialité: Fruits et Légumes.
413

815 Avenye Mont-Royal Est, -.. MONTREAL 883 Lacordaire, © - - MONTREAL

En écruvant aux annonceurs, 8i vous mentlonnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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LE COUT DE L’ASSURANCE-FEU

L’an dernier, les compagnies d’assurance-feu ont payé
aux détenteurs de police au Canada un peu plus de 41
pour cent des primes totales encaissées.

Depuis 1869, le pourcentage payé a été en moyenna
de 58 pour 100 des primes encaissées. Ces chiffres portent
wuvant & ee demander ol va le restant des primes. Il ya
quelques jours, le “Regina Post” qui est toujours un fer-
vent champion de la cause de I’Ouest contre les corpora-
tions de ’Est, publiait des chiffres montrant que le pour-
centage des pertes dans 1'Ouest avait été plus bas que dans
’Est pendant ces quatre derniéres années. Dans un article
du “Monetary Times”, Layman ee basant sur ees nom-
breuses années d’expérience dans l’assurance-feu dans les
provinces maritimes se montre d’avis que la marge entre les
primes et leg paiements des pertes est trop grande.

Il ne fait aucun doute qu’il y ait de nombreuses voies
par lesquelles le commerce d’assurance ne travaille pas dans
l'intérét public. Y a-t-il des commerces d’ailleurs, qui,
aussi utiles eoient-ils, ne viennent pas, en certains cas, en
contradiction avec I'intérét public? Il est admis en géné-
ral, que Je pmement des agents au moyen d’une commis-
sion sur l%s ‘primes encourage la sur-assurance, et la char-
ge de risques’ qui.ne sont pas.de bons risques. Les enquétes
publiques dnns les causes d’incendiz ne révélent que trop
souvent Ia: complicité d’un agent, pour frauder les compa-
gnies d’aesurances. Le correspondant en quastion ne sug-
gére, au Gemeurant eucun reméde.

Dans e clause génémle deg affaires d’assurance-feu,

cependant, il admet le fait que toute espéce d’assuramce,

en stxpposknt que toute malhonnéteté en soit écartée, est
un moyen par-lequel le prévoyant et le fortuné en prolon-
geant leur. vie et en sauvegardant leur santé et leur pro-
priété, payent pour les erreurs et les malheurs deg autrzs.
Cest une jpartie du contrat qui est fondamentala.

Le cas: n’est pag contre les compagnies d’assurance,
mais plutbt ‘contre les. circonstances dans lesquelles I’as-
surance-few, .est contracbée ‘S'il y a quelque “sur-profit”
dang les affaires d’assurance-feu, certainament les action-
naires n’en ont pas vu lz résultat. Les compagnies cana-

diennes opérant sous licencz canadienne n’ont payé. ‘.‘b,'.

leurs actionnaires, en 1919, que $723,886 sur un capital
versé de $12,937,307, soit considérablement moins de 6
pour 100. (Pest un revenu au-dessous du taux d’intérét
courant sur le marché, monétaire aujourd’hui, mais cest

partiellement compensé par le fait que comme résultat .

d’un2 année exceptionnellement favorable, des guppléments
substantiels sont faits aw surplus.

L’année 1919, fut, en fait, une des meilleures dans
Phistoire de. Passurance-fou canadienne, le pourcentage de
perte de 41..67 pour 100 étant le plus bas depuis cinquante
ans, & l’e'xcept:on de 1902, ou il n’était qu:a de 39.26. Un

pourcentage dépassant 60 pour 100 et méme 70 pour 100
était chose commune jusque vers 1908, et la moyenne de
98.19 pour les cinquante-st-une années depuis J869 a été
I> résultat des chiffres plus bas enregistrés depuis 1908.
C'est sur la marge des dépenses que P’attention doit se por-
ter. Une grande partic va aux ag gents, le reste aux frais
de bureauy, au cofit d’inspection, aux tams ete.

C'est le devoir des compagnies d° assurance-feu, travail-
lant en -coopération avoe les gouvernements, de s’efforcer
de réduire. cette marge, ct den faire bénéficier 1a public
par des taux moins élevés. Un travail actif ost déja accompli
par les gouvernements pour réduire les pertes par le fou
et il est important da se rappelcr que le cofit de ce, tmvml
est supporté parles-compagnies et qu'elles y ont pris une
part active. Une réduction des dépenses superflues peut
s’obtenir par des amalgamations, mais le montant & éco-
nomiser de cette maniére ne saurait étra bien fort. Le tra-
vail d’inspection et de classification des risques est es-
sentiel, et 'on ne doit pas oublier que cz travail aide
également & écarter les hasards des incendies. ‘On devrait
porter une sérieuse attention: & la méthode da s’assurer des
affaires par I'intermédiaire des agents, en vue d’éliminer
la sur-assurance. Ces cotés de la question d’assurance fe-
ront sans doute I’cbjet d’une attehtion spéciale 4 la confé-
rence des eurintendants provinciaux qui se tient en ce
moment 4 Wmmpeg et & laquelle les compagnies d’assu
rance-feu sont représanbées. :

o

LES GOUVERNEMENTS .
POLICES:D’ASS

PPROUVENT ‘LES

Une chose qui a sans doute raffermi la confiance du
public envers les Polices d’Assurance, c’est I’Assurance de
Guerre. De quelques villes canadiennes, Toronto, par ex>m-
ple, a assuré ses propres soldats par I’zntremise de la “Me-
tropolitan,” et payé leurs primes. Aux Etats-Unis, Je Gou-
vérnement’ a assuré ses hommes—armée et mdrtne—au
‘montant de $10,000 chacun. Ainsi done, les ‘Etats-Unis et
le Canada reconnaissent que la Policz; d’dssurance est une
valeur trés précieuse‘et une chose’ preeque‘ﬂéo‘mmre

1l faut ‘acquérir cette habltude mmtlle '

Personne.ne peut prévoir tout le bien qui, avant bien
longtemps, résultera de l’aug'mentatxon de l’Assurance-Vle
pendant. cette .année: déja, isi remarquable:’ Si lon* vient
a.prendre l’haxbi‘tuﬁe de l’Assurancé-Vle, %ela coxﬁmbwera
immensément 4 aider la- gl‘a.nde armée ‘des ‘dében’wurs de
pohoes et ]uste au fmoment "%u ilg ‘en auront le plus besoin.

-

p A:"-f"' SRR T .

"03.‘5!-@%9359%

o Vms, quuoura, Tabacs, Cigares.
Pension, $3.00 par jour
Tout le confort pour le~public voyageur.

Rue Ellice, - - BEAUHARNOILS, P. Q.
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Touring Car

Chaque piéce standardisée et chaque piéce mécani-
quement parfaite. '

Il n’y a pas de trouble ni de retard lorsque vous con-
duisez une Ford. S'il y a besoin de réparations vous
étes certain d’avoir la piéce convenable lorsque vous
en avez besoin, car il y a toujours & proximité une
Station de Service Ford ol est tenu un stock com-
plet de piéces standardisées.

Il y a au dela de 700 .détaillants de Ford et plus de

3000 stations de service en Canada, fournissant
toutes les piéces Ford authentiques ainsi qu’un ser-
vice de réparation prompt et efficace.

Ford Motor Company of Canada, Limited

Ford, Ontario )

R S

 En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,
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Aidez-~vous a implanter
la grande idée ?

) De I’Antlan?ique au Pacifique paraissent, dans pratiquement tous les quotidiens, journaux
agricoles et magazines, des annonces pour engager vivement le public a acheter maintenant ses
chaussures et a acheter seulement des chaussures Faites-en-Canada.

. Cette vaste campagne de publicité est complétée par le film cinématographique “Sole Mates”
qui }:aconte dar}s les salles de spectacle I'histoire du commerce du cuir et de la chaussure depuis la
matiére brute jusqu’a I'essayage dans les magasins de détail. Ce film est extrémement instructif
et ttntergﬁszmt et cela vous payera de conseiller & votre clientéle d’aller le voir lorsqu'il paraitra dans
votre ville.

Nous espérons que le portfolio que nous avons adressé a tous les détaillants du Canada est
parvenu a destination.

Nous espérons aussi que la pancarte avec I'inscription ‘“Nous vendons et recommandons I'a-
chat de Chaussures Faites-en-Canada” est maintenant exposée bien en vue dans des milliers d’éta-
lages et de magasins d’un bout a I'autre du pays, parce que, afin de réussir a convaincre le peuple
ggtq?]rlatia qu'il a intérét a acheter des chaussures Faites-en-Canada, il nous faut la coopération des

étaillants.

. Voici quelques points de ce portfolio sur lesquels nous désirons attirer particuliérement votre
attention. (Avez-vous le votre sous la main?)

Prenez, par exemple, page 5. La pancarte qui accompagne le portfolio est-e'le en montre
dans votre vitrine, ou bien en vue en quelque autre endroit de votre magasin?

Page 6. Il y a la des textes qui feraient de magnifiques annonnces dans votre journal local.
Pourquoi ne les feriez-vous pas paraitre pendant les quatre ou cing prochaines semaines? Elles
feraient bénéficier davantage votre magasin de la publicité que nous faisons.

Page 7. On y donne des détails sur un “Concours ouvert aux détaillants et a leurs commis”.
Le premier prix du concours est de $125. Il y a neuf prix en tout. Quelqu'un gagnera ces prix.
Pourquoi pas vous? Envoyez-nous votre composition des qu’elle sera finie.

) A la page 8, vous trouverez des renseignements sur le “Concours de composition pour les Eco-
Ilgl's", pour lequel il y a 100 prix: c’est un acte d’habile diplomatie pour beaucoup de marchands,
vis-a-vis de leurs jeunes clients (et de parents de ceux-ci) que de les encourager a concourir.

Les pages 9 et 10 se rapportent a I'article intitulé: “Le Canadien trop modeste”. Si vous
collez cet article dans votre vitrine ou dans votre magasin vous serez surpris de voir combien sa
lecture intéresse les gens. Essayez et vous verrez. ‘

Le verso de la couverture de ce portfolio est une affiche d’'un genre t_rés original. Elle montre
d’'une maniére frappante et pittoresque pourquoi tous les Canadiens devraient acheter des chaussu-
res “Faites-en-Canada”. Exposez-la dans votre vitrine ou dans votre magasin.

Jamais il n’avait existé au Canada un sentiment aussi fort en faveur des marchandises Faites-
en-Canada. Les Canadiens en viennent & la ferme et siire conviction que c’est a la fois de bonne
économie et d’un patriotisme pratique d’acheter des marchandises Faites-au-Canada, ‘en parti-
' lier les chaussures. C’est pourquoi il est essentiellement profitable pour vous que votre magasin
| soit connu comme vendant et recommandant les Chaussures Faites-au-Canada.

Si, par hasard, vous n’avez pas recu le portfolio, veuillez nous en aviser et nous vous en en-

verrons un autre immédiatement. :
COMITE DE PUBLICITE NATIONALE.

2 S enaussures Association des Fabricants de

CANADIENNES
Chaussures du Canada

POUR LES
1404, Traders Bank Bldg,
TORONTO.

En écrivant aux anncnceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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‘Marque de TArdoise

Faite depuis 60 ans, par les ou-
‘vriers Canadiens, et pour le bénéfice

du public Canadien.

| . ACHETEZ LES CHAUSSURES CANADIENNES

et ne laissez pas les Américains en-
lever un quart de la valeur de votre
argent, pour la spéculation, et gar-
dez pour nos ouvriers le travail dont
ils ont besoin.

"En’ écrlvant aux annonceurs, si’ vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous-assurez un’ meilleur service.




