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77 MOGCASSINS Giak !

/;7\‘ HOMMES. FEMMES ET ENFANTS
B

Hauteurs: 6 pouces et 10 pouces

‘ll C’est le moment de placer vos commandes pour 'automne et

I’hiver prochains, voyez nos voyageurs-a ce sujet.

Ch ussures en Cuir Tanné a [’Huile
avec ou sans semelle

Hauteurs: 6 pouces ¢t 10 pouces

Voyez oti en est votre stock et donnez-nous vos commandes de réassortiments
dés maintenant.

P rix Avantageux - Qualité Garantie
SHEE e ACMES

ACME GLOVE WORKS, Limited 181 rue Vitré, Est
MONTREAL
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. Tenez les Meilleures Essences

C’est le seul moyen d'attirer et de retenir la clien-
téle des ménageéres soigneuses. Lorsque 1'une d’elles
vient a votre magasin et vous demande une essence cu-
linaire, elle entend naturellement la meilleure, car de la
qualité de 1'essence dépend la qualité du mets.

>

N7,
23

P4

>

N4
2K

RIPRER

Par conséquent, donnez-lui les

Essences Culinaires de Jonas

et vous vous assurerez son constant patronage ainsi que
celui de ses amies et connaissances. Soyez assuré qn'il
n'y a pas de meilleurs agents de publicité que les fem
| EXTRACT mes. Si vous voulez qu'elles soient en votre faveur,
| VANILLA. donnez-leur toujours ce qu'il y a de mieux. Tout ce

| s pegoid qu'on peut mettre de qualité dans une bouteille d'es-

| ‘WeoAnto oY sence se trouve dans les

|l HoR Jonas 603
5 MONTREAL

Lam NEW_YORR, ESSENCES CULINAIRES DE JONAS

Henri Jonas & Cie.,

FABRICANTS, 25
MAISON FONDEE EN 1870

173 a 177 rue St-Paul Ouest, - Montréal X
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La Marmelade d’Oranges

est

Toujours un Article
de Bonne Vente

‘““Le Sceau de Qualité”

%
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Votre confiance en la qualité de cette ligne
est bien méritée. ‘‘Le Sceau de la Qualité’’
est votre garantie que-les ingrédients qui
entrent dans cette marmelade sont songneu

sement choisis et convenabf[ETTET ‘p S (S
\\\3 " 00//4%

La marmelade d’Orange

grand favori parmi les me ag%\f()N,Ililll{ersg‘el

vend rapidement sur sa ré &,es if- U
férentes \

a la vente Pune de l'autre.

Ayez en mains un bon
stock de cette marque par-
ticuliere.

RO R R P P R SR, SR PR

‘-n.\;ﬁ.

R R R R R RSO
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Dominion Canners,

Limited

Hamilton, Canada
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la liste qui sult sont comprises uniqueme :
-, . agence ou la repréxentaton directe au Canada ou que ¢

. i rents,
Indiqués le sont d’apréa les derniers rens ignements fournis par ies ag

ractéres nolrs, ont I’

PRIX COURANT

nt les marques spéclales de murchandises dont ies maisons, indiquées en oa-
es maisons manufacturent elles-mémes. Les prix
1eprésentants ou manufacturiers eux-mémes.
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WAI TER BAKER & CO, LTD.

Premium. paina de %

Chacolat
vre ot de g 'lvre, bolte de 12
livres, par Hvre .. .. .. o o .0.37
HBreakfast Cocoa,
boltes de 1-6,
%, %, 1 et b
livreg .. .. ..0.41
Chocolat 8. Té,

Caracas, % et
% de lv. bol-
tes de 6 llv. ...0.33

Caracas Tablets
Cartons de 6bc,
40 cartons par
bolte, la bofte .1.35
Caracas Tal'lets,
cartons de bc,
20 cartons par
boite, la bolte 0.70
Caracas Assortis
33 paquets par
bolte, 1a bolte .1.20

REGISTINED
TRADL MARK

“*hocolat  sucré, “Dlamond”, pain
de 1-16 de livre, boltes de 6 1i-
vres, la llvre .. .. .. .. .. .. ..0.26

Chocolat sucré Cinqui®me, pains de
1-6 de llvre, bolies d. 6 livres,
la llvre .. .. .. .. .. .. .. .. .0.25

Cacao Falcon (pour soda chaud et
frold) boltes de 1. 4 et 10 livres,
18 UVES o v oo o0 an o oe o 086

Les prix cl-dessus sont F.O.B. Mont-
réal.

BRODIE & HARVIE, LIMITED

I‘arines préparées de Brodie. La doz.
“XXX" (Etiquette rouge) paquets

de 2 livres .. .. .. .. 2.75
Paquets de 6 livres .. .. .. .. . 540
Superb, paquets de 3 livres .. .. 2.60
Paquets de 6 livres .. .. .. .. . 5.10
Crescent. paquets de 3 livres . . . 2.65
Paquets de 6 livres .. .. .. .. . 0.20
Buckwheat, paquets de 1% livres.1.76

— -_ —_ 3 llvres.

— 8 livres.

Griddle.Cake, paquetg de 3 llv...
Paquets de 0 livres .. .. .. ..

Pancake, paquets de 1% livre . . .

Avoine roulée Perfection, Ia dou-

zaluo de paquets .. .. .. .. .. .0.00
PPancake, paquets de 1% livre

Les calsses contenant 12 paquets de
6 livres ou de 2 douzaines de 8 livres. &
20 cents chaque.

La pleine valeur est remboursée pour
caisses retournées compiltes et en bon
état seulement.

Pour les cartons contenant % dou-
zalne de paquetg de 6 livres, ou 1 dou-
zane de paquets de 3 livres, pas de
frals.

Condition: argent comptant.

W. CLARK, LIMITED,

Montréal
Conserves La douz.
Corned Beef Compressé Y28, 2.90
Corned Beef Compresseé . 1s. 4.45
Corned Beef Compressé 28, 9.25
- - — .. 6s. 34.76
Corned Beef Compressé .. . .14s. 80.00

Roast — o e 8 RSN R erete i38. 2.90
Boasgt i .u we e o we sw oen 18 445

ROABL .. vo s we o0 ws 5 o o8 900
Roast .. .. .. .. .. .. .. .. 68 34.75
Boeuf bouilli .. .. .. .. .. .. 18. 443
Boeuf boullli .. .. .. .. .. .. 28 9,00
Boeuf bouilli.. .. .. .. .. .. 6s8. 34.75
Veau en gelée .. .. .. .. .. ..%s. 0.00
Veau en gelée .. .. .. . 1s. 0.00

éves au lard, Sauce Chill, éti-
quettes rouge et dorée, calsse de
66 livres, 4 douzaines & la calsse,
la douzalne . . .. o vo oo 0:0.95

do, 43 livres, 4 douzaines, la dous..1.35 §

do, grosses boites, 42 llvres, 2 dou-

zaines, la douzaine .. .. . 2.30 @

do, boltes plates, 61 llvres, 2 dou-
zaines, la douzaine S
- & la Végéiarienne, avec sauce

tomates, boites de 42 livres....2.00

— au lard, grandeur 1%........

Sauce Chili, la douzaine .. .. .. 1.90 &
Sauce Tomates, la douzaine .. . 1.90
Sans sauce la douza‘ne .. .. .. .. 1.65

Pieds de cochons sans og
Pleds de cochons sans os ..
Boeuf fumé en tranches, boites de

1s8. 4.95

fer-blanc .. .. . v ew o 34D vf.

Boeuf fumé en tranches, pots en
verre. ..

Le Soda a Pate
“COW BRAND”

est toujours fiable, pur, uniforme

Vous manquez de

/

. 295 8

2s. 9.25

. ..1s. 345 8

En raison de sa qualité fiable bien eon.
nue, de sa pureté absolue et de sa force
le Soda Cow Brand est le grand favori
de toutes les ménagéres partout. Il se
vend constamment et vous rapporte un

bon profit.

Achetez-en de votre marchand en gros.

CHURCH & DWIGHT

(LIMITED)
Manufacturiers, - - MONTREAL.

D e

/BAKING SODA\

quelque chose

si vous ne vendez pas la

Poudre d’Oeufs
POPULAIRE’S

C'est un succes prouvé et vous pouvez ga-
gner de bons profits comme font les autres.

ECRIVEZ-NOUS AUJOURD’HUI
AU SUJET DES PRIX

La COMPAGNIE IMPERIALE Enregistrée
26 rue Demers et 645 rue St. Valier, Québec
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Quand vous vendez les

57 Variétés

PRODUITS - ALIMENTAIRES - PURS
HEINZ

Vous donnez & vos clients des mar-
chandises faites au Canada avec des
Produits Canadiens par des Employés
(Canadiens.

HEINZ GOMPANY

Usine Canadienne: Leamington(Ontario)
Entrepots: Toronto et Montréal

Fournisseurs du gouvernement de Sa Majests

7 A 5 nzmz SR
B BB B E

COURANT,

.HEINZ

\ -‘IIt‘ll"lI '_’..b Janviey
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et bon pou Qy - temlu C et skr
le méme pied\tous | ;Eu)u ’MML&U

; !
Le Sel Win smaa‘l(!:l que par l'intermé-
diaire des mar S en gros ct 4 commission, et

_/('\ \’H

le cor

tous les détaillants le paient le méme prix. Il n’y
a ni escomptes spéciaux ni rabais seerets.

inds

M: 1:

THE CANADIAN SALT CO. LIMITED

— — — en verre . .. . %s. 276 CANADIAN BOILED DINNER do, grosses boltes, 96 liv., 1 dous.,
'— — — en verre . %8 176 IS0 o0 e e e e oo 24? la douz. ..
g 5.945
Langue, jambon et pAté de \;’::ul o \- nde ‘hx-ich'é;a : do, grosses boltes, 83 llv., % douz.,
.- 78 L. a » ’ ladouz. .. .. .. .. .. .. .. ..
Jambon et pAté de veau...... %s. 1.9% In seaux de 25 hvres . . g;;
Vlandeg en pots épicées, boites en Fn cuves., 50 livres aar
ferblanc. boeuf, jambon, langue Sous verre 3.95 FEVES AU LARD
veuu gibler R -14s. 0.75 KETCHUP AUX TOMATES IStiquette rose, calsse de 66 liv.,
-~ — — en ferblanc, boeuf, 4 dous.. & Ia caisse la douz..... 0.88
jambon, langue, veau, gibier..s. 1.40
d Boutellles, do, 43 liv., 4 dous. A la calsse, la
== w= == 06 VEFFE poulel, JAm: — 66" 16 — .. 3.60 douz . . 118
bton, langue .. .. .. .. .. ..%s. v ot :
4 Lnagues .. .. .. Ys. do, 42 llv.,, 2 douz. & la calsse, la
l = il ma . 1s. BEURRE DE PEANUT AOuz.. . ooonn.. 1.95
—  de boeul‘, holtea en fer- - 16 - Y —2 1.35
blanc.. .. ..Y%se. 375 Heurre de Peanut, N '; do, boites plates, 61 liv., 2 dous.,
— — == ... 18. 1.0 }'eurr( de Peanut, 24 © - ‘2 —¢ 1.90 la douz. cw A e 2.50
Peanut, 17 ' 1 -1 235
- - - ..1%s. 12.00 Heurs de §eanut, T do, grosses boltes, 68 liv., 2 douz.,
Boulitesg carrées -
- - . - 28. 16.60 Seaux 24 livres .. 0.25 la douz. 2.95
— en pots de verre.... l1s. T 0.26
_ de boeuf pots de verre. Seaux 12 livres .. & do, grusseg boltes, 96 liv., 1 douz.,
. 8lze 1% Seaux b livres .. 028 la douz. . 10.00
— — — L. 28, Clark's Fluid Beef Cordlal bou‘
Vlande hachée en “tins” cache- teilles de 20 onces, 1 douzaline - dol.ag:;?:fzes boltes, 82 liv.. % douz., S
tées hermétiquement 1s. 2.70 par calsse, la douzallne .. . 10.00 IR X
&Féve‘ au lard, sauce tomate, Pork & Beans, Tomato, 11 1.90
%tiquette bleue, caisse de 66 li- PPork & Beans, plain, 1% 1.65
vres, 4 douzaines & la calsse, 1a 0.95 \Veau en gelée N 0.00
douzalne .. S Hachis de Corned Beef 1ps  1.95
1.26 Hachis de Corned Beef 1s 3.45
do., 43 liv. 4 douz. la douz... L Hachis de Corned Beef 28. 5.45
Beefsteak et olgnons ...... ¥%s. 2.90
Clark Fluld Beef Cordlal, b::‘;:' Beefsteak et oignons 1s. 4.45
de 10 onces, 2 douz. par caisse. 5.00 Beafsteak et olgnons . %, 8.45
la douz. .. o Saucisse de Cambridge . 1s. 4.45
, s a douz. 2.30 Saucises de Cambrdge .. .. 2s. 845
- do, 42 liv.. 2 douz, la douz P’ieds de cochons sans os .. Yes. 2.90
Mince Meat lat 1 liv., 2 dous.
Mince Meat dol,ab:,)‘l)lf: IRt b .. o Prix sujets & changements sans avis.
Mince Meat .. .. .. .. .. .. ........ o Commandes prises par les agents su-
Mince Meat.. .. .. .. .. .. .i.euuu. do. grosses boites, 68 liv., 2 douz., jetteg & acceptation. (Produits du Ca-
Mince Meat . b6s. 18.60 la dous. . nada).



E. W. GILLETT, OMPANY LIMITED
Terents, Ont.

AVIi8.—1. Les 'rix 00-
tég dans cette liste sont

el pour marchandises aux
N AT o0

points de distribution de
gros dans Ontario ot
Québec, excepté A ol
des listeg spécicles de
prix élevés sont en vi-
gueur, ot ils sont sujets
A varier srns avis,

Levain en Tablettes
“Royal”

Calsse 36 paquets, & la calsse . . 1.60

Peudre & Pite
‘Magie”

Ne contient pas
d’'alun. l.a dns.
6 doz. de 2 oz. $0.76
4 doz. de 4 oz. 1.16
4 doz. de 6 oz. 1.60
4 doz. de 8 oz. 2.16
4 doz. de 12 oz. 2.66
2 duz. de 12 oz. 2.70
4 doz. de 1 1b, 340
2 doz. de 1 lb. 3.46

1 doz. de 2% Ibs. 8.30

14 doz. de 6 1b8.16.10
1dus.de 603 Ala
1dos.de 12 03. cse
1 dos. de 160s. | 9.20

DNAINg NO AL

Vendue en canistre seulement.

Remise spéciale de §% accordée sur
Vs commandes de § caisses ot plus de
® Poudre A PiAte “Magie”.

PRIX COURANT.

LESSIVE
PARFUMEKE DE
GILLETT

La caisse
4 doz. & la calsse 6.45
8 calsses .. .. . 5.35
6 caisses ou plus 5.30
8oda “Magio’
la calsse
No. 1 calsse 60 pa-
quets de 1 lb. . .3.95
6 caisses .. .. .. ..3%0
No. 6, caisse de 100
pqts. de 10 os. . .4.35
6 calsses .. .. .. 425
Bicarbonate de 8oude

supérieur de “Gillet”
Caque de 100 livres,
par caque .. .. . 490
Barils de 400 livres, par baril . . .13.90
Créme de Tartre
“Gillett”
% Ib. pqts. papier. La dos.
(4 doz. A la calsse) 2.60
% Ib. paquets de papler
(4 doz. & la caisse) 6.06
% Ib. Calsseg avec cou-
vercle vissé.
(4 doz. A la calsse) 6.60
Par Calsse
2 dos pqts. % b,
4 doz. pqts. % 1b.

5 1bs. canistres carrées (% douz. la lb.

3 Assortis, 22.10

dans la caisse) .. .. .. .. .. 0.89
10 1bs, caisseg en bois .. .. .. . 0.83
25 1bs. seaux en bois .. .. .. . 0.83

100 lbs en barillets(baril ou plus)0.79
300 Ibs. en Pbarillets .. .. .. ... 0.78

vendredi 25 Janvier 1918
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Nouveaux prix du Soda Caustique d
Gillett:

Seaux en bols, 26 liv.

Seaux en bois, 50 Hv. .. .. ..
Caisses en bos, 50 lv.) ..
Canistres 5 1 vres ..
Canistres 10 livres

Bar.ls en fer, 100 livres

Bar Is 400 livres

THE CANADA S8TARCH CO, LTD
Manufacturier des Marquos

Edwardsburg.

Empols de buanderle. La v
Canada Laundry Starch (caisse
de 40 livres) . .. .. v oo .. 0.09%
—  White Glosg (caisse de 40 li-
vres, paquets de 1 livre .. .. 0.10
Empois No. 1, Blanc ou Bleu,
(caisses de 48 llv.), bolteg en ]
carton de 3 livres .. .. .. .. 0.10%§

Kegs No. 1 dEmpols Blanc No |
ca'sse de 100 livres) .. . . .. 0.1v

Barils d'Empois Blanc No 1, (200
livres) .. .. . . 0.10

ldwardsh ' -g  Silver Gloss. pa-
quets chromo de 1 liv, (20 li-
oVFES .. v vt e ve e we .. .. 011
Empolg Sliver Gloss (48 liv.), en ¢
bidons de 6 livres . 0.124% 8
— — (36 Uv.). .. ..
boites A coul‘sses de 6 livres. 0.121§
Kega Silver Gloss, gros cristaux
(100 livres) .. .. .. . . 0.10%
Benson's Enamel (eau froide) (40
liv.). la caisse .. .. .. .. .. 3.2b
Cellulofd .. .. co o0 oo oo o0 o0 o
(Caisse contenant 45 boltes en
carton, par caisse .. .. .. . 4.60

R LS S LIMITED

FHEwx FAIRBAN K Soreant]

R

MONTREAL

Laissez faire votre ouvrage
por les Jumeaux GOLD DUST,
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Il y aura

CAREME

cette année, comme auparavant, soyez-en assuré

et pour n’étre pas désappointé, commandez im-
médiatement.

—_—

'Le Mercredi des Cendres tombe

le 13 Février Prochain

omo—930=x0

Morue verte No 1 de choix, barilde 200lbs . . . $15.00

Morue verte grosse de choix, barilde 200lbs . . . 16.00
Harengs Salvador norlottes, baril de200lbs . . . 12.00
Saumon Salvador medium, baril de 200lbs . . . 23.00
Turbot en saumure, baril de 200lbs . . . . . . 16.00
Morue fraiche gelée, en boite de 200 lbs . . . . 7.50
Harengs gelés, en boitede100lbs . . . . . . . 7.00
Poulomon - petit poisson, aubaril . . . . . . . 400
) — (o) ————— () — (]

La Cie D. HATTON

Fondée en i894 MON TREAL

S R R R R R R R B B R R BB B B e B X P B B e e B B B RO OO
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Les clients satisfaits sent
le meilleur actif d'un
commerce d'épicerie
Les préparations de

Cacao et de Chocolat
de BAKER

sont dignes de
confiance ; tou.

Les Feves au Lard
de CLARK

sont ausstbon-
nes de quahite
qu'elles IMont
toujours éte, et
clles sont mel-
leures & pre- §

sent, manger, |\ jours d'une qua-
parce quielles 1ité uniformément
sont . supérioeure,
Economi- de vente faclle,
ques constam-

ment en demande,
ce sont les modd-
les des articles de
leur genre.

Pour vous, M.
- I'Epicier, elles
sont aussi

Profitables

- lls Donnent Toujours
U Elles se ven-

(lg-xi\l plus ra- Satisfaction
ndement qu - <
'. - N ” q » MEGISTERED
/ aucune  aulre YRR LSRR Falts o Caoads pur
¢l vous renou-
vellent  votre WIh Limi
: er Baker & Co. ted
stock plus sou-
vent. : Malson Fondée en 1780

MONTREAL (P.Q.) DORCHESTER (MASS)
La Qualité et la Réputation
comptent pour quelque chose.

W. Clark Ltd - Mcntréal

SAUCISSE DIONNE
Usatte' 82 e,

Faite Exclusivement

de

Farines Préparées

de Brodie

Licence No 2-001.
Avoines Roulées

La Meilleure

Saucisse au

“Perfection” Tenez-la Monde
Lice No 2-034.
Le (onlvélouf::cvtznn (:ylnl n:.:tdé les licen- ’ ’to.ck o .’..l . »
ces ci-dessus, les EPICIERS se trouvent pleinement des dlenn “h'f‘“'
protégés pour [a vente de ces produits
BRODIE & HARVIE Limited, DIONNE'S SAUSAGES [~A
Montréal Téléph. Main 436

287 RUE ADAM, MAISONNEUVE

~

SIROP

. DE GOUDROMN ET  [[==
D'HUILE DE FOIE DE MORUE DE|

Mathieu

CASSE LA Toux

Gros flacons,—En vente partout.
CIE. J. L. MATHIEU, Prop., : SHERBROOKE P. Q.
Fabricant aussi les Poudres Nervines de Mathieu, le meilleur
reméde contre les maux de téte, la Névralgie etles Rhumes Fiévreux.

LE PRIN COURANT. vendiedi 25 janvier 1915 Vol XAXL S

Arthur Brodeur

MANUFACTURIER
D’EAUX GAZELUSES

Spécialités:

IRON BREW CIDRE CHAMPAGNE
GINGER ALE CIDRE DE POMME

CREAM SODA EAU MINERALE
LEMON SOUR FRAISE
CHERRY CREAM ORANGE

CHAMPAGNE KOLA SIPHON, ETC.

35 rue Frontenac, ,JELERHONE

MONUMENTS °

MARBRE
& GRANIT

Spécialités : Sculpture,
Statues, Bas-relief, etc.

J. BRUNET Limitée,
675 Chemin de la Cate-des-Neiges

ANTHRACITE
BITUMINEUX

- Expédié par voie ferrée ou voie ' “
" d’eau & tous endroits de la
! provinoce de Québec.

:

George Hall Coal Co. i
of Canada, Limited

26 rue St-Pierre, Montréal -

l.e marchand-détaillant devrait con-
sulter fréquemmeént les adresses dﬂ';:}
hommes d'affalres et professiornnels ‘
qQui mettent leur science et leurs ta-
lents 4 sa disposition et y faire appe
des que sa situation devient difficile
Un bon consell est souvent d'une gran

de utilité dans le commeroce.
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Ce sont les
Allumettes

Les Allumettes les plus siires que 1'on puisse acheter ou que la Science puisse produire.

“SILENT 500s”

d'Eddy, s'éteignant d'elles-mémes par un procédé chimique.

devriez vendre

Que vous

a vos clients

ST. LAWRENCE

1918

DIAMOND

)

Prenez pour régle au cours de I'année 1918, de ne tenir que la meilleure qualité.
A la longue, cela paye toujours.

SUGAR REFINERIES, LIMITED, MONTREAL

Empols de cuisine.

W. T. Benson's & Co's. Celebrat-

et Prepared Corn (40 liv.) . 0.11

Canada Pure Corn Starch (40 Ui-

VEOS).. ol os) o5 wf ale e s =

Farine de pomme de terre raffi-

née Casco, (20 liv.), paquets

de 1 livre .. .. .. .. .. .... 018

(Bofte de 20 llv., %c. en plus(, ex-

cepté pour la farine de pomme de ter-

re).

Sirop de Blé-d’'inde. Marque Crown.

: Par calssa
Jarres parfaitement cachetées, 8

livres 1 douz., en caisse .. 4.25

Boites de 2 llv., 2 doz., en cals-

B oo o v les 45 swi ww es 5 480

& Boltes de 5 liv. 1 doz. en caisse 5.20

s — 10 liv., % doz. en caisse . 4.95

0.10

8 — de 20 liv.. Y doz., en caisse 4.90

‘& (Les boites de 5, 10 et 20 livres ont
une anse en fil de fer).

Barils, environ 700 livres .. . 0.07
DemiBaril. environ 350 livres... 0.07%
Quart de Baril, environ 175 liv. 0.07%
Beaux en bols de 8 gals., 25 liv.,

chaque .. .. .. .. .. .. .. .. 215
— — — 3 gals., 38% liv., cha-
QUE . 5ii i o e e ee e w320
— — — b gals., 656 Illv., cha-
QUE .y o e ey a e wie e e s 19,20
Sirop de Blé-d'Inde. Marque Lily
White.

Par caisse
Boites de 2 livres, 2 douzalnes. 5.16
Boftes de 5 livres, 1 douzaine. 5.70
Boites dé 10 livres, % louzaine 5.45
Boites de 20 livres, 3% douzaine 5.40
{Les boltes de 6, 10 et 50 livres ont une
anse en fil de fer.)

Fret payé pour 5 caisses de sirop ou
250 livres. pour 10 boiteg d’empois ou
10 boites assorties de sirop et d’empoly

Jusqu'd toute station de chemin de fer
dans les provinces de Québec et d’'On-
tario A 1'est ou au sud du Sault Sainte-
Marle, Sudbury, North Bay et Matta-
wa ot jusqu'd tous les ports des lacs
jendant la saison de navigation.

Conditions, net 30 jours. Pas d'es-
rompte pour palement d'avanee

BORDEN MILK CO. LIMITED

MONTREAL

Liste des prix pour l'est de Fort Wil-
lan, (cette dernidre ville comprise),
dans les provinces d'Ontario, de Qué-

vec et Maritimes.
LAIT CONDENSE

La calsse
Marque Eagle, 48
boftes . . . . 8.7
— Reindeer, 48
boftes .. .. .. 8.46
— Sllver Cow,
48 boftes . . . .. 7.90
— “Gold Seal”
et “Purity”, 48
boltes . .. 1.6

Marque Mayfower, 48 boltes . . .. 1.78
—  “Challenge”, “Clover’, 48

boites . P, ]
Lait Evaporé
Marques ;. St-Charles,
Jersey, Peerless,

“Hotel”, 24 boites . . . 6.40

‘ﬂ CRAEL 4
ey . “Tall”, 48 boltes . . . 6.50
| B l «Family”, 48 boftes . . 6.50
“Small”, 48 boites . . 2.60
CAFE CONDENSE

Marque Reindeer, “Grands”, 24
boftes .. .. .. .. «v o0 o0 on oo 5.76
— — “Petite”, 48 boites 6.00

— Regal, 24 boftes .. .. .. .40
Cacao Marque Reindeer —
24 grandes boltes .. .. .. .. .. LT

— Marque Reindeer, petites bol-
LOB.. - i v e e o we e o0 600
Conditions: net, 80 jours.
Lots de 5 boftes et plus, fret payé
jusqu’'d 60 cents par cent. Le surpl:a
sera marqué sur la facture.

HENRI JONAS & CIE

Montréal.
Paites Alimentaires “Bertrand”
La b,
Macaroni “Bertrand” ...... manquant
Vermicelle - Lewees —
Sphaghetti — el sieie —_
Alphabets — e -
Noullles =1 e —
Coquilles - e —_—
Petiltes Pates— = ...... —
Extraitg Culinaires “Jonas’’ La dos.
1 oz Plates Triple Conecntré 1.08
2 o0z. — — — 1.9
2 oz. Carrées — — 2.30
4 oz — —_ —_— 4.00
$§ o3 — —_ — 7.50
16 oz. — —_ —_ 14.60
2  oz. Rondes Quintessences 24
2% 03. — - 3.
5 oz — — 4.60
8 oz. — - 8.00
8 oz. Carrées Quintessenceg 8.00
4 oz. Carrées Quintessences,
bouchons émeri 6.00
8 oz Carrées Quintessences,
bouchons émeri 9.00
2  oz. Anchor Concentré 1.20
4 o0z. — —_ 2.16
8 o0z. — — 3.60
16 oz — - 1.20
2 oz. Golden Star ‘“Double Force” 0.95
4.0z. — —_ — 1.76
2 0z. — — — 8.26
16 0z. — — — 6.76
2 oz. Plates Solubles ............ 0.95
40z. — —_ cnaisiere e ] D
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EPICIERS: La Lessive Gillett fut la premiére Lessive en
poudre vendue au Canada et depuis elle & toujours été re-
connue comme la premidre de ioutes pour sa qualité et sa valeur.
Elle a le bénéfice de 1'annonce et de la réputation de Gillett en
outre de la faveur etablie du client. Un stock d'épicerie ne sau-

rait étre au complet sans elle et nulle lessive ne se vend aussi ai-
sément et aussi fortement. Mettez-la en bonne place dans vos
£T1 COMPANY LINTD étalages, c'est une bonne idée d’attirer 1'attention de vos clients

DEONTO O ——  gsur cet article.

tw
\h‘l L

—

LA LESSIVE DE GILLETT CONSUME LA CRASSE :
EW.GILLETT COMPANY LIMITED

WINNIPEG TORONTO, ONT. MONTREAL

5 o
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Votre part de la demande
pour le poisson

Vous arrivera largement si vous faites de la Marque populaire Bruns-
wick 1'élément principal de vos étalages.

Les Aliments Marins de la
Marque Brunswick:

Partout les gens sont ¢ncouragés & manger du poisson et i conserver los approvisionnements de viande
de la nation.

Aidez vos clients & faire neuvre patriotique en les engageant a faire un usage plus général des produits
(ll}‘!ll Marque Brunswick. les Aliments Marins de premiere qualité,

Prenez en stock les articles suivants.

Y, SARDINES A L'HUILE Y, SARDINES A LA MOUTARDE
FINNAN HADDIES (Boites ovales et rondes) _ KIPPERED HERRING
HARENGS SAUCE TOMATE CLAMS

CONNORS BROS., Limited, Black’s Harbor (N.B.)

»:—“e;\-': R A o S L T T S L S RN PTG UL R -t i b s S o e e
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LE SACRIFICE

Beaucoup de marchands se sont effrayés depuis
quelque temps de la tournure que prenaient les événe-
ments en ce qui concerne leur commerce et ils n’ont pas
caché leur inquiétude de l'avenir, devant les restric-
tions et les mesures dont leurs entreprises ont été 1'ob-
jet.  Et nous avons entendu beaucoup d'entre eux je-
ter les hauts eris devant cette avalanche de réglemen-
tations app:iquées nouvellement ou en voie de 1'étre,
disant nettement que si cela continuait, le seul parti
qui restait a prendre, était de fermer les portes des ma-
gasins.

Il ya 1a une exagération notoire et certainement, il
n'y a pas lieu de se montrer alarmé a ce point, encore
qu’il soit urgent pour tout détaillant de se tenir sur
le qui-vive et de prendre une attitude décidée et mili-
tante pour faire face aux difficultés qui vont fatale-
ment surgir sur son chemin.

Jusqu’ici, la plupart des commercants, (des petits
commercants, nous voulons dire), ne se sont guére ima-
ginés que le Canada était en guerre d’une fagon effec-
tive. Ils ont pensé que la participation du Dominion
au grand conflit européen n’était que purement senti-
mentale et que les mesures que la proximité de la ligne
de feu nécessitait dans certains pays d’outre-mer, ne
les atteindraient jamais. A 1’abri des attaques militai-
res ,ils ont cru que 1'écho du grand drame de la-bas ne
parviendrait pas jusqu’a eux, sinon sous forme de ré-
cits et de nouvelles; et voilad que tout & coup, ils en-
tendent résonner a leurs oreiiles la voix des rectrictions
des mesures préventives, et disons carrément le mot,
du ‘‘sacrifice.”’

Oui, c’est bien le mot, “‘sacrifice’’ qu'il convient
d’employer ici, car il définit & merveille ce qu’on at-
tend, a cette heure, du peuple canadien.

A I'heure méme, ou pour des principes de liberté, de
Justice et de démocratie, des peuples souffrent et
voient mourir leurs enfants, il n’est rien d’étonnant

quon vienne demander a qui peut le faire de s’impo-
ser des sacrifices, moyen pacifique de participer a la
grande lutte du droit qui se livre actuellement en Eu-
rope, centre méme de la civilisation et aréne prédesti-
née ou les championnats mondiaux des principes et
des 1dées se disputent depuis des siécles.

Pour c¢e qui est du Canada, il a été admis par son
csouvernement qu’il devait participer a la guerre sous
une forme ou sous une auntre, pour ne pas dire sous une
une forme et sous une autre. Cette chose est réglée,
il n'y a plus & y revenir, ¢’est devenu un axiome dans
nos démonstrations économiques. Nous voila done, de
par le vote méme divfédéral, réquisitionnés en quelque
sorte dans nos volontés, dans nos possibilités, en outre
de 1'étre dans nos-enfants. 1l est entendu que le peu-
ple. le consommateur doit se priver en vertu de la po-
litique suivie par le gouvernement élu par la majorité,
or pour atteindre le consommateur et le forcer & obser-
ver cette abstinence partielle, qu’on lui impose, on
frappera le commergant dans ses maniéres de faire et
dans ses usages, parce qu'aux yeux de nos gouver-
nants comme économiquement parlant d’ailleurs, il est
le distributeur direct des nécessités de la vie. Au fond,
la chose est rationnelle et logique et dans 1’état actuel
des choses, on est bien foreé d’admettre qu’en prinei-
pe, ces mesures sont justifia_bles et nécessai.res.. Mai1s‘,
le point délicat de la question est de savoir jusqu'a
quelle limite de sacrifice nous pouvons étre taxés et
quelle est la capacité de notre t}bnegatlon possible, sans
que s'éeroule 1'édifice économique que nous avons pé-
niblement édifié de nos peines, de nos labeurs et de nos
ressources. .

M est a craindre que. dans leur zéle & remplir une
fonction louable en elle-méme, nos réformateurs gou-
vernementanx dépassent lenrs propres'conceptlons, ou
que par ignorance des conditions'vérxt_ables actuelles
et manque d’expérience commerciale, ils ne se _four-'
vovent dans des mesures impropres et préjudiciables
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non sculement au commerce, mais & la cause méme
quils veulent défendre. Et c'est pourquoi les mar-
chands ont besoin de se tenir aujourd 'hui strictement
au courant de ce qui se passe dans leur domaine, des
projets qui 8’y dessinent, et mettre tout en oeuvre, non
pas pour contrecarrer 'action de réglementation dont
ils sont 1'objet, mais pour la diriger & 'avance, et la
remettre dans le bon chemin, si elle avait tendance a
s‘en éearter. 11 faut que toute mesure qui doit s’appli-
quer an commerce soit étudiée longuement par chaque
marchand en particulier et discutée ensuite en réunions
corporatives.  L'ind fférence est coupable aujour-
d'hui, ear elle n’atteint pas que l'individu qui 8’y con-
fine, mais pese lourdement sur tout le commerce. En
nulle autre occasion le marchand n'’a eu un tel be-
soin de son journal de commeree, pour se tenir rensei-
gné r gourcusement sur tout ce qui le concerne et c¢’est
en puisant i cette source d’information sire et amica-
le qu'il pourra prendre sa part du fardeau national
tout en défendant strictement ses droits et en mettant
un frein aux exagérations et aux exees.

II n'y a pas a s'affoler et & s'irriter, des premiéres
mesures prises.  Ce qu'il faut, e’est observer, réfléchir
et se défendre si besoin est.

MISE AU POINT D'UN INCIDENT REGRET-
TABLE

Nos leeteurs  ont sans doute lu et commenté 1'inei-
dent relaté dans un journal du soir au sujet de la mai-
son Lewis Bros., et concernant l'usage du franca's dans
la dite maison de gros si bien connue de tout le com-
merce de quincaillerie.

A ce propos. M. James G. Lewis. vice-président de
cette ermpagnie nous a fait parvenir ’explication sui-
vante qui semble mettre les choses au point et ramener
I'ineident a ses justes proportions:

Le “Prix Courant'’,
Montréal, -
Mess‘eurs,

““Au sujet de I'article paru dans la “‘Presse’’ de mer-
eredi, il convient de dire que j'y ai été pris a partie in-
tentionnellement et que les faits qui y furent relatés
ne cont pas les faits exacts. Notre compagnie a toujours
en pHur prineipe fondamental de vivre en amitié avee
les eeps de la Provinee du Québee.

““Nous avons établi notre entreprise dans le seul lan-
eage compris par la direction, mais nous faisons tout ce
ani est en notre pouvoir pour rendre les affaires plus
faciles avee nos c'ients canadiens-francais. :

“‘Nous avons un département francais, et lorsque nds
clients le désirent, ils peuvent s’exprimer dans leur
propre langue dans leurs conversations ou leurs corres-
pondances avee nos employés.

““Le chef de notre département d'expédition, le chef
de notre département de commandes, le chef de notre
départment des factures et un de nos ass'stants finan-
ciers, ainsi qu’un de nos acheteurs sont des Canadiens-
Franeais.

‘“Nous ne leur avons jamais fait d’injustices. Nos
clients et autres Canadiens-Francais nous envoient
leurs fils pour apprendre le commerce de quincaillerie,
et leur idée de les voir se perfectionner en anglais n’est
certainement pas la moindre.

‘“Notre systéme est en effet, de conduire nos affaires
en anglais, mais nous n’avons jamais essayé en aucun
temps de nous méler des affaires de nos employés, qui
ont la liberté et continueront de 1’avoir, d’employer
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le langage que bon leur semble dans leurs conversa-
tions entre eux.”
Signé: JAMES G. LEWIS,
Vice-président.

Cette lettre explicative ne peut manquer de donner
satisfaction aux marchands de notre province qui ont
pu se montrer légitimement émus du rapport fait contre
cette maison, d'aprés une information mal comprise.

Le fait de la maison Lewis Bros., d’employer en ma-
jorité des Canadiens-Frangais dans son personnel prou-
ve hautement 1'estime qu’elle porte & leur nationalité
et la haute appréciation qu’elle a de leur capacité de
travail. Que les patrons qui ne parlent pas le fran-
¢cis, demandent & leurs employés qu’ils s’expriment
en anglais afin de pouvoir les comprendre, rien de plus
naturel et il n’y a pas a s'en étonner, encore moins a
trouver dans cette pratique un acte d’hostilité qui
n’existe que dans 1'esprit de ceux qui cherchent & divi-
ser les deux races de ce pays.

Déja dans un article du *‘Prix Courant” paru au dé-
but de janvier, nous avons mis en garde les marchands
contre ces désacords causés par un esprit de parti dan-
gereux, parce que nous redoutions pareille chose, a la
suite de l'effervescence causée par les derniéres élec-
tions. Nous croyons sincérement que toutes ces peti-
tes rancunes mesquines qui exploitent le sentiment de
race pour créer du désordre parmi le public et parmi
le commerce devraient étre condamnées sévérement par
les gens de bon sens et nous estimons que lorsqu’une
maison comme Lewis Bros., nous donne tant de mar-
ques d’estime, loin de lui jeter la pierre pour son ori-
gine anglaise, nous devrions lui savoir gré de son ges-
te amical de conciliation et la considérer un peu com-
me des notres.

NOTRE SECTION DE CHAUSSURE

Dans une autre partie de ce journal, nos lecteurs
trouveront une importante section concernant la chaus-
sure et ils pourront ¥ puiser de précicux renseigne-
ments pour leur commerce.

Notre but. en fournissant cette information a nos
lecteurs, est de donner une impulsion nouvelle au esm-
meree de la chaussure, dont le bereeau est dans notre
provinee et constitue une de nos plus belles industries
régionales. Nous estimons que 1'on ne eonnait pas as-
sez I'effort fourni par nos industriels pour approvi-
sionner le public acheteur en chaussures de son goit
et répondant & ses moyens. Eneclins comme nous le
snnlu!os.;‘a nous prosterner devant le génie commercial
americain. nous oublions trop facilement la valeur des
notres et négligeons par trop de leur décerner les élo-
ges qu'ils méritent.  Et au moment critique ol chaque
pays se replie sur lui-méme pour évaluer et mesurer
ses énergies natinnales, il n’est que juste que nous son-
gions a rendre a César ce qui lui appartient et fassions
connaitre les progrés extraordinaires réalisés dans 1’in-

dustrie (19 la chaussure, par les manufacturiers de no-
tre province.

A LA CHAMBRE DE COMMERCE

Les membres du bureau de 1’exécutif de la Chambre
(}e Commerce du District de Montréal ont tous été. ré-
élus par acelamation: M. J. E. C. Daoust, reste prési-
dent: M. Joseph Quintal, premier vige-président ; M.
Alfred Lambert. deuxidme vice-président; M. Rodol-
phe Bédard, trésorier; M. Léon Lorrain, secrétaire. Le
comité d’arbitrage a aussi été réélu par acclamation.




Vol. XXXI-—No 4

IMPORTANTE ASSEMBLEE DES MARCHANDS
DE CHAUSSURES

Une assemblée des marchands de chaussures de la
ville de Montréal a été tenue mereredi soir, de cette se-
maine.

Etaient présents: MM. L. Adelstein, C. R. LaSalle,
J. 0. Gareau, S. E. Wygant, F. McCann, Lyon Hoff-
man, Geo. G. Gales, J. G. Watson, T. Dussault, J. P.
Vinet, A. DeMontigny, J. T. Lemire, J. O. Boulerice,
Geo. Featherston, .J. . Brosscau, W. H. Stewart, E.
Sansfagon, J. Sansfagon, A. E. Jones, J. Roston, M.
Adelstein, A. E. Gadley, A. Yaphe, S. Mendelsohn.

M. S. E. Wygant, de Walk Over Boot Shop fit rap-
port d'une partic du travail qui a été accompli
lors de la Convention Nationale des Marchands de
(haussures des Etats-Unis, tenue a Chicago la semaine
derniére. Il expliqua que le sentiment national
était d’aider le Président des Etats-Unis et les autori-
tés compétentes a diminuer le cott de la vie, et a aug-
menter 1'efficacité de chacune pour aider les Alliés a
gagner la guerre. L'une des décisions prises qui af-
fecte le commerce des marchands de chaussures est la
diminution du nombre des modéles de chaussures et la
tendance a faire des chaussures basses de maniére a
¢conomiser le cuir et les autres matériaux. Il espére
que beaucoup de bien pourra étre accompli si les mar-
chands de chaussures de Montréal veulent s’organiser
et travailler a protéger I'intérét du consommateur aus-
si bien que celui du marchand.

Plusieurs personnes ont ausi pris la parole. et expri-
mé la satisfaction de faire partie de 1I'Association et elles
ont décidé ensuite Je nommer immédiateemnt un Co-
mité dans le but de procéder 4 la réorganisation du
commerce de chaussures. Ce Comité est composé com-
me suit: Geo. G. Gales, président, C. R. LaSalle, vice-
président, S. E. Wygant, Louis Adelstein, .J. T. Lemi-
re. T. Dussault, W. H. Stewart, J. P. Vinette, F. Tas-
chereau.

LES CONFISEURS ET LES PATISSIERS

® [es confiseurs et les patissiers de Montréal se sont
réunis récemment en vue d’étudier 'opportunité de
former une assoc'stion dont la nécessité semble s'im-
poser actuellemert, devant les nombreux changements
provoqués par le controle du commere2 par le gouver-
nement. Parmi les personnes présentes, citons: MM.
H. G. Woodman, de Castle Blend Tea Co., Ltd; IL
Dansereau, Sterling Chocolate Co.; F. C. Bréard, Alex.
Saved. W. A. Love, de A. Ogilvies, Limited ; National
Bakeries, Limited: A. Joyce, D. Celintane.

A V’unanimité il fut décidé que les confiseurs et pa-
tissiers formeraient une association, section de 1’Asso-
ciation des Marchands-Détaillants du Canada, Incor-
porée, et que des assemblées seraient tenues char’{ue
lundi, & 8 p.m., au no 80 rue Saint-Denis, & Montréal.

DES POURSUITES INTENTEES A DES MAR-
CHANDS

Des agents du Revenu de 1'Intérieur ont v’is'!té ré-
cemment nombre de magasins de tabac et d'épiceries
et ont intenté plusieurs poursuites & des cortlmergants
qui avaient en stock des produits de tabac démunis du
timbre requis par la loi. Nous mettons en garde 108
lecteurs contre les ennuis que peuvent leur occasion-
ner ces perquisitions. Certains épiciers avaient, dans
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leurs stocks des tabacs gités impropres a la vente qui
comme tels, n'avaient pas I'estampille gouvernemen-
tale, ou des paquets ouverts servant aux besoins d éta-
lage et qui n’étant pas destinés a la vente n'avaient
pas le timbre exigé. Ils n'en ont pax moins été pour-
suivis, leurs raisons n'étant parait-il pas valables. Ils
st bon de savoir que la loi n’admet aucune exeeption.
"0 homme averti en vaut deux,

UNE SEULE SORTE DE FARINE

A partir du 28 de ce mois, il ne sera plus permis aux
miotiers de fabriquer pusieurs sortes de farine. M.
W. J. Hanna, le controleur des vivres, vient d’annon-
cer. en effet. que les moulins canadiens n'auront plus
le droit, & partir de cette date, d'employer plus de 265
livees de blé de printemps. ou plus de 275 livres de
blé d hiver pour produire 196 livres de farine, soit une
extraction de 74 pour cent. Cette farine ainsi rendue
mniforme sera a peu pres 'équivalent de la farine
broyée autrefois a la meule par les meuniers.

Déja 167 minoteries canadiennes sont sous licence
du controleur des vivres et bientot toutes seront dans
cette situation.  Les profits des moulins licenciés ont
été limités a un maximum de 25 cents pour le mounlage
de la quantité de blé nécessaire pour faire un baril de
farine de 196 livres.

LA PROHIBITION

A un caucus tenu cete semaine par les députeés et
conseillers législatifs de la provinece du Québee, il a
oté déeidé d’appliquer la prohibition totale & notre pro-
vinee a partir du premier mai 1919.

D’autre part, en d’autres milicux, il a été fortement
question de la eréation possible de licences pour la
vente du vin et de la biére seulement. (e serait la
une mesure de tolérance qui serait fort appréeide de
tous, pensons-nous.

LES PRODUITS ALIMENTAIRES BIEN BOUCHES

Nos lecteurs ont dii voir dans une autre partie de ce
journal 1’annonce de la Anchor (‘ap and ()losgrn ()0{'-
poration et sc demander quel intérét pouvait avoir
pour eux cette publicité. Or. voici ce que nous (llsillf, ace
sujet de M. A..J. Mackenzie, le gérant et vu'v'pr(fsulmn
de vette impartante firme :*Nous nous sommes faits une
spécialité du bouchage sous toutes ses formes, des pro-
duits alimentaires en bocaux et nous croyons que de-
puis des années. tant au Canada qu’aux Etats-Unis,
nous avons réussi, en placant et découvrant les mné-
thodes les plus scientifiques et les plus cofnmodes de
bouchage hermétique. Encore que nos méthodes ne
soient utiles directement qu’aux ‘‘packers’ de pro-
duits alimentaires, nous entreprenons une campagne
de publicité dans le but de démontrer aux qlarch.ands-
détaillants les avantages qu'il y a pour eu a tenir des
marchandises fermées au moyen des capsulcs Anch_or.
(‘es avantages sont nombreux, mais parmi les plus im-
portants, nous pouvons noter: la prévention du coulage
dans le transport, la protection absolue contre la eon-
tamination quand les marchandises sont ainsi scel[eos
et le fait que les marchandises convenablement mises
en conserves et scellées avec nos capsule;s_ c'onserv’c’nt
leur pleine saveur et leur fraicheur indéfiniment.
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Comment Gagner “La Partie”

Par Joseph Laporte, de La Maison Laporte, Martin & Cie, Limitée

J’al toujours aimé les sports. Quand j'étais collé-
gien, le football et le hockey avaient pour moi beau-
coup d’attrait, paree que ces jeux néeessitaient un cer-
tain ensemble, une coopération de chaque membre d’u-
ne équipe pour assurer la vietoire. Jamais i mon avis,
une scule partie n'a pu étre gagnée sans que ee prinei-
pe de coopération n’ait ¢té mis en pratique. Quand je
songe a ces anncées passés, je ne puis m'empécher de ti-
rer une lecon de ces sports sur 'importance le la coo-
pération pour atteindre le succes.

Depuis que j'ai débuté dans les affaires, il y a envi-
ron cing ans, je n’ai pu m’empécher d'établir une pa-
ralléle entre les jeux sportifs de ma premiére jeunesse
et les affaires modernes. Peut-étre plus tard change-
rai-je mes idées, mais jusqu'a présent les affaires, pour
moi, représentent ni plus ni moins qu'une ““partie’’ qui
doit étre jouée honnétement et sérieusement, si l'on
veut un jour pouvoir recueillir les fruits de la vietoi-
re: le suceés.  Quel plaisir, quelle satisfaction morale
a-t-on de gagner une victoire par des proceédés dou-
teux? Qui, d’entre nous, n'estime pas davantage le
fait qu’il a accompli quelque chose d'utile pour la so-
ciété, plutot qu'une simple récompense personnelle?

Que la coopération soit la seu'e maniére d’atteindre
le succees permanent, j'en ai la ferme convietion. Done,
du moment que la enopération assure “‘1'efficience’” et
le succés a une équipe sportive, pourquoi ne donnera-
t-elle pas le méme résultat 4 une maison d’affaires,
a un genre d'industrie et méme i tout le pays? Le
vlus tot nous réaliserons le bien-fondé de ee prineipe,
le plus tot nous atteindrons & une plus grande effi-
cience et & un p'us grand suceés commereial.

Jamais la mise en pratique de ce prineipe n’a 6té
plus opportune et jamais sa nécessité ne s’impose da-
vantage & 'attention qu'aujourd’hui. La guerre a dé-
velopp¢ nombre de problémes nouveaux et difficiles.
problémes auxquels il faut faire face sans ancun dé-
lai. Tes minutes comptent et la moindre hésitation
peut causer des pertes irréparables.  Nous devons tous
faire face aux problémes des livraisons, des erédits. des
encaissements, des aungmentations du chiffre d’affai-
res et de la réduction du cont.

Nous avons nos opinions individuelles sur ces sujets
et nous avons peut-étre des solutions a proposer. Ce-
pendant, nons sommes sous !'impression qu’il peut ex-

#ister de meilleures solutions que les notres. Nous ache-
tons des livres qui traitent de ces questions et qui don-
nent des enseignements précicux, mais il arrive que
nous nous rendons compte que nous ne pouvons pas
mettre ces enseignements en pratique. Et pourtant
nous n’ignorons pas qu’il existe un docteur capable de
guérir la maladie dont nous souffrons, nous savons

méme qui il est, mais une fausse honte nous empéche

d’aller & lui, de peur que les gens nous croient igno-
rants ou du moins quelque peu excentriques si nous
nous adressions A nos-concurrents pour un reméde.
Voila la cause réelle du développement peu rapide
de notre ““efficience’” en affaires. Nous faisons tout

i notre facon. Nous sommes jaloux des idées qui nous

sont propres. Si nous sommes puissants, nous ne vou-

lons pas donner le secret de notre puissance a des plus
petits que nous. Si, par contre, nous sommes parmi
les petits, nous disons: A’ quoi bon! Nous manquons
de-confiance envers les autres et;-comme résultat, nous
retardons le progrés de notre propre commerce ainsi
que celui de ceux qui sont engagés dans le méme com-
merce que nous-mémes.

Depuis que les Etats-Unis sont entrés en lice du eoté
des Alliés, ils ont prouvé 1'efficacité du principe de la
coopération. Un exemple pour illustrer® mon idée:
Quand l'armée américaine débarqua en France avee
son contingent de camions automobiles, on constata
que pour faire les réparations nécessaires a ces ca-
mions, il faudrait tenir un stock de plus de 20,000 pie-
ces détachées des diverses marques d’autos. Vous
pouvez concevoir 1'espace que néeessitait un tel stock
et le temps qu'il fallait consacrer pour maintenir ce
stock dans un srdre parfait.  Que firent nas nouveaux
alliés? Le gouvernement américain convoqua immédia-
gfement tous les ingénieurs en chef des diverses fabri-
ques d’autos, & une grande conférence: il expl'qua les
difficuités auxquelles il devait faire face et demanda
leur coopération pour les simplifier — d’ou il résulta
que 'on adopterait un méme type de moteur pour tous
les camions construits pour ’armée et que ce moteur
serait le meilleur que le gén’e humain puisse produire.
En quelques minutes, des secrets d'affaires qui avaient
¢té jalousement gardés par les fabricants, furent dé-
voilés i tous pour le plus grand bien d’une grande et
noble cause.  Le résultat fut la création du moteur
“Liberty”. le mei'leur qui ait jamais été inventé. Le
probléme que je vous pose vaut-il la peine d’étre con-
sidéré?

Pourquoi ne pas appliquer le méme principe au com-
merce. Que les fabricants se réunissent et étudient enf
commun les problémes auxquels ils doivent faire fa-
ce. dans le but d’éviter le gaspillage et d’obtenir une
plus erande efficacité dans la fabrication. Que les
arossistes fassent de méme. TLes détai'lants, eux aussi,
devraient étudier en commun leurs problémes respec-
tifs pourde plus grand bien de tous. Qu’en résulterait-
i1?2 Une connaissance générale des ennuis auxquels
chacun doit faire face et la meilleure solution possible
pour 'e bénéfice de tous. '

Devrions-nous nous arréter 1a? Non. pas du tout! Le
fabricant, le grossiste et le détaillant devraient se ren-
contrer autour de la méme table et coopérer & la solu-
tion des problémes dans lesquels tous sont intéressés.
Alors nous, pourrions atteindre une ‘‘efficience’’ qui
n’a pu étre concue qu’en réve.

~ Jose prédire que le maximum de succés sera,}a part
de ceux qui reconaitront et mettront en pratique le
erand principe qu’est la COOPERATION.

(‘eci pent sembler utopique, mais méme les réveries
les plus audacieuses se réalisent parfois. Aveec un peu
de bonne volonté et de résolution de la part de ceux
qui sont dans tous les genres d’affaires, je suis certain
que ce résultat peut étre atteint.
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Roulée ‘‘Perfection.”

I’avenir,

Licence Accordée pour la Vente en Paquets de
I’Avoine Roulée ‘‘Perfection’”’ de Brodie & Harvie

F Messieurs les Epiciers et Marchands Généraux de la
compagne apprendront sans doute, avec plaisir, que nous
avons obtenu la licence exigée par les nouvelles réglementa-
tions du controleur des vivres et que celle qui nous a été
accordée sous le No 2-034 nous autorise pleinement a vendre
en paquets comme par le passé, notre marque d’Avoine

Vous remerciant de vos commandes antérieures et
comptant que vous continuerez a nous en favoriser dans

Nous demeurons,
------ Vos dévoués,
BRODIE & HARVIE, LIMITED

“McCASKEY”

Systemes de Comptes

POUR TOUT COMMERCE

Demandez-nous la bro-
chure: “Un systéme de
" crédit qui fait du bon
travail.”

McCaskey Systems

Limited
215 Ave: Carlaw, TORONTO

SUR LE QUI-VIVE

Les nombreux changements qui se produisent ac-
tuellement dansle commerce, tant en raison des
prix ‘qu'en raison des réglementations imposées
par le.controleur. des vivres, obligent les mar-
chands a se tenir strictement au courant des nou-
velles commerciales, et, en pareilles circonstances,
leur journal de-commerce devient pour eux un
précieux conseiller dont ils ne doivent pas négli-
ger les informations et avis.

Présentation des Capsules Anchor

Cette illustration vous mon-
tre quelques-unes des manu-
factures de conserves employ-
ant sur leurs produits les Cap-
sules Anchor.

Les Capsules Anchor im-
pliquent une augmentation
1 ORANGE d’affaires et de plus gros pro-

MARMALADE fits pour le détaillant, pour
Yy beaucoup de raisons que nous
nous prcposons  d'exposer
dans les prochains numéros
de ce journal.

Suivez-les et lisez-les et
vous serez convaincu.
Les Capsules Anchor ajou-
tent a vos profits

’

Anchor Cap & Closure Corporation

OF CANADA, LIMITED

50 Chemin Dovercourt
TORONTO (ONT.)

MUNUFACTURE ET
BUREAUX GENERAUX
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Le Marché de I’Alimentation
EHIELPLTDPIELE2EDOLL L0000 SOTLoe
LE MARCHE LOCAL DU LE FOIN PRESSE Nous cotons:
GRAON B La livre.
Bonnes affaires en foin pressé. Dindes .. .. .. .. . 035 0.36
L.e ton du marché du grain a avec ventes de lots de chars de No Poulets .. .. .. ... 025 029
oté tros fort cette semaine et 1¢8” 2 4 $15.50; de No 3 & $14.00 et de Poules .. .. .. .. .019 023
prix ont atteint les niveaux sui- foin mélangé de tréfle, de $11.00 Canards .. .. .. ... 028 0.30
vants: A $12.00 la tonne, ex-voie. Oies .. .. . ... 026 0.28
Avoine de I'ouest Canadien _— Dindes vxvantes e« 00 025
No3.............099% LE MARCHE AUX BESTIAUX Poulets vivants . . . 0.18 025
Avoine d’alimentation No. _— Canards vivants . . . 024 0.25
1. e . 097% La demande a été assez bonne Oies vivantes . . . . . 020 021
Avoine  d'alimenta- et le marché a été assez animé. =
N, 0 cr oo 5 9w wus D4 Les bestiaux de choix n’étaient LES POMMES DE TERRE
Avoine blanche d’Ontario pas en grand nombre, mais il y a
No 2 .. .. .. .. .. .. 0961 eu par contre quelques lots de De bonnes affaires continuent a
Avoine blanche d’Ontario bonnes qualités qui ont été ven- se faire en pommes de terre dans
No.3 .. .. .........09 dus a $10.50. le commerce de gros et le ton du
Avoine blanche  d'Ontario Le nombre de veaux était res- marché est ferme, avec des ventes
No.d.............094 treint et les prix ont été élevés. de Montagnes Vertes & $2.25, de

L.a demande pour blé-d’Inde
amaéricain est bonne et des ventes
se sont faites en no 4 & $1.54 et
en Nob . de $1.45 & $1.50 le bois-
sean, ex-voie Chicago.

LE MARCHE JL.OCAT, DE T.A
FARINE

Le marché local de la fmmen ‘a "

subi guére de changement ecette
semaine. I.a demande de la part
des acheteurs locaux et de la cam-
pagne a été importante pour [fa-
rine de blé de printemps, et un
bon volume d’affaires a été enre-
gistré, tant pour livraison immé-
diate que pour envoi dans les 30
jours. Nous cotons:
Farine de blé du printemps:

Premidres Patentes .. .$11.60
Secondes Patentes . . . . ... 11.10
Fortes & boulangers . . . . . 10.90

le baril en sacs. -

La demande pour farine de blé
d’hiver a été également meillen-
re et de bonnes affaires ont été
faites en patentes & 90 pour cent
de $10.70 & $11.00 le baril en bois,
et de $5.20 & $5.35 le sac, et en
lots de chars de $10.00 a $10.25
le baril, en sacs.

ISSUS DE BLE ET AVOINE
ROULEE

Le son est vendude $35 & $37; e
gru, de $40 & $42; les middlings,
de $48 & $50; la moulée pure, de

* $61 4 $63, et la moulée mélangée,
de $55 & $56, la tonne, sacs com-
pris. L’avoine roulée est cotée
a $5.30 en sacs en jute et $4.7714

en sacs en caton de 90 livres,

. suffisance des

Le marché du mouton, comme
la semaine dernidre, n’a été que
d"an intérét ordinaire. Les pores
étaient fermes et les qualités de
choix se sont vendues & $18.

Les agneaux ont été trds fer-
mes, probablement & cause de 1’in-
offres provenant
du froid excessif qui a empéché
les fermiers de les expédier au
marché. Quelques agneaux de
choix se sont vendus & $17.25.

Voici quels ont été les prix par
100 livres:

Bouvillons, $8.00 & $10.50; tau-
reaux de boucherie, $6.00 & $8.50;
vaches de boucherie, $6.50 & $9.-
50; veaux gras, $7.00 a; $9.00
nourris au lait, $12.00 3 $14.00:
moutons, $10.50 & $17.50; pores
de choix, $17.50 & $18.00.

LES OEUFS

Par suite des approvisionne-
ments limités le marché des oeufs
est en forte hausse.

Nous cotons:

Oecufs frais .. .. .:. 0.00 0.58
Oeufs frais d’autom-

NE wo s oo s lon o 0.50 0.52

Oeufs de choix des

glaciéres ..... .. .0.00 052
Oeufs No 1 des glaci@-

res .. .. .. .. ..000 048
Ooufs No 2 des glaclé . .

res .. .. ..000 045

LA VOLAILLE

Le ton du marché est bon pour
la volaille de choix, mais commec
les arrivages sont en grande par-
tie-de qualité inférieure il y a ung
certaine faiblesse manifestée,

blanches d’Ontario a $2.15, et de
rouges a $2.05, le sac de 80 livres
ex-magasin.

LES FEVES

Lle commerce des faves esl
meilleur. Nous cotons:
Féves triées, 3 livres

Canadiennes . . . .8.00 8.25
Féves triées, 5°livres 7.50 7.75 .
Féver Yellow Eye

oeil jaune) . . . .. 7.00 7.25
Féves Japonaises . . 7.75 8.00

LE MARCHE A PROVISION

Il y a eu hausse cetté semaine,
sur le porc et des ventes ont été
faitesenlots de chars de $19.75
A $20.00 les 100 livres pesées hors
chars. En sympathie avec cette
hausse, il y a eu aussi un plus fort
sentiment pour pore apprété et
des ventes d’animaux fraiche-
ment tués des abattoirs se sont
faites dans le gros de $27.50 &
$28.00 les 100 livres.

LLES JAMBONS ET BACONS

Un sentiment plus fort s’est
manifesté pour les jambons et
bacons qui ont vu leurs cotations
s’élever aux chiffres suivants:
Jambons, 8 a4 10 li-

vres .. .. .. .. 031 032
Jambons, 12 ’i 15 i
vres ., . . 0.30 0.31

Jambons ponds lourds 029 030
Bacon pour break-

fast .. .. .. .. .. 038 040
Bacon de choix Wind- '

8T . .. Tyt e 0-42 0~43
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Bacon Windsor dé-
gossé -- .. .. .. .. 044 045
LE BEURRE

-Le marché du beurre a été assez
actif aux prix ci-dessous:
Beurre de crémerie

supérieur de spe-

tembre et octobre 0.461% 0.47
Beurre fin de ecre-

merie, de septem-

bre et octobre. . 0.451% 0.46
Arrivages courants 0.441%, 0.45
Beurre de ferme fin 0.38 0.39

OLEOMARGARINE

De bonnes affaires se sont fai-
tes en oléomargarine aux taux de
30 cents & 32 cents la livre.

LA VASELINE

Le prix de la vaseline, vendue
. par begucoup d’épiciers dans cer-
taines parties du Canada, a été

augmentée. Cette hausse s’appli-

que & la marque Blue Seal et la
grandeur No 1 a passé de $5.50 la
grosse & $7.00. Ce prix est sujet
a 5 pour cent d’escompte. L’ang-
mentation du cott des récipients
et autres matiéres d’empaqueta-
ge est donnée comme raison de
cette hausse.

CHANGEMENTS DIVERS

Le caustique en bloc est main-
tenant & 10 cents la livre, ce qui
représente une augmentation de
3 cents. Les lots séparés, en kegs
de 100 livres sont de $8.00 a $10
par cwt. selon quantité. Le Bleu
est coté de 14cents & 18 cents la
livre selon quantité. La ficelle de
coton est encore en hausse et un
marchand de gros cote & présent
5514 cents pour le 3 pl's, et 59
cents pour le 4 plis. Les chan-
delles en stéarine importées sont
en hausse de 3 cents la livre pour
les grandeurs de 16 onces, avee 30
dans la boite, se vendant a 31
cents la livre. et les 14 onces. avee
25 dans la boite, se vendant au
"~ ‘me prix.

LES SUCRES

La tendance des sucres a la
baisse continue & s’accentuer et il
y a une réduction de la part des
raffineries St. Lawrence et Cana-
dt, de 10 cents les 100 livres ce
aui porte lenrs prix & $8:40, tan-

dig avne 1’Atlant’c ma'ntient celuni

de $8.90 et 'a Dominidn -celui de
$8.85, ’

<@

Les cotations sont donc comme
suit:
Les 100 livres

. Atlantic Sugar Co., extra

granulé. .. .. .. .. .. $890
Acadia Sugar Refinery,

granulé, .. .. .. .. .. ...
St. Lawrence Sugar Ref.

granulé .. .. .. . w0 B840
Canada Sugar Ref., gra-

nulé. .. .. .. ........ 840
Dominion  Sugar  Co,,

crystal, granulé. . . . . 8.85

NOUVEAUX PRIX POUR LES
SAVONS DE BUANDERIE

Une hausse de 60 cents par boi-
te s’est manifestée pour les diffé-
rentes lignes de savons de buan-
derie et elle s’applique aux lignes
réguliéres tenues par les maisons
de gros, ce qui porte les prix de
$6.60 & $6.75 suivant quantité.

LA FARINE PREPAREE

La farine préparée est en bais-
se de 10 cents la caisse d’une dou-
zaine de paquets de 6 livres. Les
anciens prix étaient de $5.20 pour
les paquets de 6 livres et sont &
présent de $5.10 et les paquets
de 3 livres sont réduits de $2.65
A $2.60.

LA LESSIVE

Les prix de la lessive sont en
hausse. Cette hausse s’applique a
la marque Gem et 1’augmentation
est représentée par 10c par caisse
de 4 douzaines. Les prix précé-
dents étaient de $4.25 la caisse. &
$4.35 et sont & présent de $4.90 &
$5.00.

FRUITS ET LEGUMES

Le marché des fruits et 1égumes
a été calme cette semaine. Les
oranges de Californie sont en
hausse & cause de leur rareté. Les
Sunkist sont cotées A $7.00 la cra-
te. Les choux_de Montréal sont
en hausse de 50c le baril et les
chaux-f'eurs sont en baisse de 25¢.
La laitue se maintient ferme & $1.-
75 la crate de 2 douzaines et & $2.-
25 la crate pour la laitue frisée.
Le radis noir est en hausse de 5e,
a 30c la livre.

LES SODAS A PATE EN
HAUSSE DE 35¢

Un prix nouvean est coté pour
les godas & phte, Le barillet con-

~J. Eugeéne Coutlée .. ..
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tenant 112 l'vres, qui se vendait
$3.90 est coté A présent, a $4.25,
ce qui représnte une hausse de 35

" cents.

LES AMIDONS EN BAISSE

Une ba’sse est signalée sur le
prix de I'amidon. Cette ba‘see s'ap-
plique & toutes les grandeurs de
paquets et est devenue effective
le 2 janvier. 11 est possible A pré-
sent d’acheter le paquet d'une li-
vre de silver gloss & 11c  ainsi
que le Benson’s corn starch. Le
Canada corn starch se vendra a
10 cents le paquet au lieu de 11le.

BAISSE DES STROPS DE BLE-
D’INDE

Les sirops de blé-d’Inde ont en-
reg stré une baisse notable qui les
raméne aux prix ci-dessous:
Barils 'd’environ 700 livres, 0.07
4 barils et 1/ barils, e de plus

la livre. )

Boites de 2'livres, 2doz. a la

caisse .. .. .. .. ...... 465
Boites de 5 livres, 1 doz. &

la caisse .. .. .. .. .. .. 520
Boites de 10 livres, 14 doz.

Alacaisse .. .........495
Boites de 20 livres, 14 doz.

a la caisse . coee ... 490
2 gals.,, seaux de 26 livres,

chaque. .. «s «. 54 56 oo » 215
3 gals, seaux 3814 livres, cha-

QUE: wio s i s e wm e D25
5 gals, seaux 65 livres cha-

qUe. oo i v e e ee . D12

LOlI LACOMBE
Déposantg Employeurs

Jos. Saint-Jean . . Dom. Copper Co.
J. E. Dussault .... Merilola Galipeau
Jos. W. Beaupré .. .. .. .. o0 vt .. ..
«+ ++ «« .. Monack Electric Co. Ltd
Arthur Corbin .. , L'Institut Nat'onal
Zenon Robitallle .. .. P. Lyall and Co.
Patrick David .. Napoléon Desforges
A'fred Laporte .. La C'té de Montréal
P'erre Lefebvre .. .. Canada Cement
A. G. Lanthier .. ... G T. R
Normand Ecrement .. .. .. ..... ..
e e 5 . ..Savard Motor Supply
Jos. W. Leblanc .. J. B. Bureau et Cle °
L. Strahan
Bernard Jodoin .. . ole w'er e sies
.o . Cons. Brass Foundry Co.
J. B. Orolll'ers .. .. .. .. H. Bourque
P. E. Bélanger .. Canadian Steel Co.
Alfred Corbeil .. .. A. D'onne et Fils
Ed. Moineau .. .. .. Christ e Brown
Alfred Corbe’l .. .. A. Dionne et Fils

Th. W. Wray .. .. Whyle Campbell
Nap._Mérlneau o ’

-+ u. .. La Chem'cal Ice Co. Ltd,
Cyrille Ménard .. .. Canada Cement
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LA PEINTURE

Possibilité de développement des a.ffairea
d’exportation

Comme toutes les industries dont le succés dépend
de 1’érection de nouvelles batisses, 1’industrie de:la
peinture a ¢té au cours de 1917 dans une situation en-
core plus défavorable qu’en 1916, car les opérations
de construction en 1917 sont tombées encore aun-des-
sous du chiffre de I’an passé.
qui a toujours fourni le gros des commandes dans cet-
te ligne, a donc absorbé une quantité plus petite de la
production qu'en temps normal, quoique la présente
année ait vu renaitre les affaires de peinture pour le
rafraichissement des propriétés déja bities. 11 y a du
vrai dans le dicton: ‘“‘Tout vient a temps, qui sait at-
tendre.”” La peinture ne peut étre négligée tout le
temps, pas plus qu’on ne peut remettre au-dela d’un
certain temps 1’achat d’une paire de chaussures.

Ainsi doge, en autant qu’on puisse le déterminer par
les rapports des différents manufacturiers. cette an-
née, malgré les circonstances défavorables se rangera
parmi les meilleures, dans I'industrie de la peinture au
Canada. Le vernissage du matériel des chemins de fer.
pour ne citer qu'un exemple a été cette année une
source beaucoup plus fructueuse d’affaires. que !’an
dernier. La construction des wagons pendant ces der-
niers mois a créé une bonne demande pour la pein-
ture.

Mais, a part ces olrcnnstancoq il s’est dessiné plu-
sieurs facteurs prometteurs qui semblent placer 1'in-
dustrie de la peinture sur une base prospére pour les
années & venir et permettre de bonnes ventes et de
bons profits aux marchands lorsque les besoins domes-
tiques seront redevenus normaux.

Un de ces facteurs importants est la tendance qu’il ¥

a au Canada & manufacturer plus de ces produits chi.—

miqnvq qui, avant la guerre. étaient le monopole pour
ainsi dire de 1’Allemagne.

Une nouvelle ligne bien distinete qui offre les plus
belles espérances est 'industrie de la construction na-
vale. La renaissance du bateau en hois veut dire beau-
coup pour l'industrie navale du Canada et pour l'in-
dustrie de la peinture. Il v a en ce moment en construe-
tion en Colombie Anglaise, cinquante vaisseaux qui.
cofiteront $25.000.000 et cette construction laisse en-
trevoir aux marchands de peintures des commandes
s’élevant & plusicurs centaines de milliers de dollars.
Déja, beancoup de commandes arrivent de cette source.
aux manufacturiers, et ce mouvement important qui
commence et qui ne peut que s’accentner dans 1’ave-
nir sera pour les manufacturiers de peinture une véri-
table aubaine.

En attendant que les affaires domestiques repren-
nent, certaines omrom'n\os ont dirigé leurs m\'ostlga-
tions & la recherche de nouveaux- marchés pour la pein-
ture. En outre du Rovaume-Uni. il v a eu de bonnes af-
faires d’exportation faites avee les Indes Occidentales
Anglaises. avee Terre-Neuve. le Mexique. Cubi et 1’A.
mérique du Sud. .\ ces pays. il convient d’ajonter
1’Australie. la Nouvelle-Zélande et Ja Chine. ot les
deux premiers nommés furent de hous clients. en au-
tant que les facilités de transport le permirvent.

Les chiffres officiels du gouvernement montrent
d’une facon éloquente 1’augmentation
tions. Les voiei: &

g Exportations Importations
1911 .. .. .. .. .. .. .. .. 106260 1.594.943

e

La peinture des maisons'

des exporta--

1912 . 115,657 1,760,126
1913 . 166,545 2,403,011
1914 . 175,723 1,167,440
1915 . 212,167 1,568,867
1916 wa on o my v OlbGDE 2,056,085
1917 yPima, we wue we sy - J5008,000 3.065,289

Les exportations de peinture pour l'année finissant
le 31 mars 1917. furent. presque trois fois ce qu’elles
étaient en 1915-16. Les exportations sont a présent,
dix fois ce qu’elles étaient en 1911; les importations,
par contre, ont, & peine doublé.

Le tableau suivant montre la destination d’une gros-
se partie des exportations canadiennes: un demi-mil-
lion pour le Royaume-Uni, il est vrai que ce chiffre
comprend I'Afrique du Sud et les autres colonies. Ce
montant est prés de huit fois ce qu’il était, il y a deux
ans. Terre-Neuve prouve étre un excellent client.

1915 1916 1917
Royaume-Uni. . 70,287 204,002 547,316
Etats-Unis . . 20,705 43,817 107,580
Terre-Neuve 42,880 39,948 67,000
Autres pays . . . .. 35,582 62,5631 421,102
169,454 349,298 962,998

Pour en revenir aux opérations des majsons indivi-
duelles, il est entendu que la-majorité sera en mesure
de faire rapport, non seulement de recettes brutes aug-
mntées, mais aussi de profits nets aceris. )

Les deux choses ne sont pas nécessairement intime-
ment liées comme ce serait le cas en temps normal.
Pendant 1’année 1915 et une partie de 1916, il y avait
encore en mains des matiéres premiéres achetées avant
la guerre. ou avant que les prix aient augmenté. Cette

année. les manufacturiers ont dii demander des prix

plus 2610\'&\' pour couvrir leurs frais supplémentaires
d’achat. et il est douteux que depuis des mois. la mar-
ge de profits ait été aussi importante qu’avant.

J

LE NICKEL CANADIEN ET SES PROGRES

On faisait remarquer. en 1910, que le Canada posséde
les plus riches mines de n‘ckel du monde, mais qu’il

‘n’en retire cependant qu'un léger bénéfice. La plus

dispendieuse partie du travail, celle d’extraire le nic-
kel des minerais bruts, s’efféctuait en d’autres pays.
On cherche & faire disparaitre aujourd’hui cette ano-
manie. Grdce A une active campagne et & de nom-
breuses discussions, la plus grande part du travail
d’affinage se fera prochainement au Canada.

La- British American Nickel Corporation fait cons-
truire, & proximité de Sudbury, une nouvelle affinerie
ou 1’électricité effectuera la fusion de 2.500 tonnes de
minerai par jour et une production annuelle de 20,000,
000 de livres de nickel ; 1a matte qui sortira de la fon-
derie contiendra 80 pour cent de cuivre et de nickel et
recevra son traitement final a l'affinerie.

L'International Nickel Company fait construire a
Port Calborne. au prix de $4.000,000, une affinerie qui
sera bientét en opération. La productlou initia'e se-

" ra de 15,000 000 de livres de nickel par année; mais 1'u-
- sine pourra &tre agrandie pour donner 60000000 de

livres annuellement _Elle fournira ainsi tout le nickek

“- voulu pour les bhesoins des mdustnes de tout l’EmpIte'

britannique. : 5

D
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L'HUILE DE CHARBON ET LA
' GAZOLINE

Il y a eu de bonnes affaires
faites en huile de charbon et en
gazoline, et les prix se maintien-
nent comme suit: Gazoline, 321
cents le gallon; huile de charbon,
Royalite. 17 cents; Polarine, 20
cents et Electroline, 20 cents.

LES MARCHANDS DE GROS
ACCEPTENT DES COM-
MANDES LIVRABLES

POUR LA TOLE
CANADA

(Certains marchands de gros
sont préts a présent, A accepter
des commandes livrables en téle
(Canada, pour la prochaine saison.
Les approv.sionnements ne seront
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Marché de Montréal

vance. Le prix auquel le com-
merce peut acheter sera probable-
ment de $9.00 & $9.50 pour la cais-
se de 52 feuilles 18 x 24, qualité
courante.

NOUVELLE LISTE DE PRIX
POUR TUYAUX DE POE-
LLE PREPARES

La variété compléte de tuyaux
de poéle s’est vendue jusqu'iei
sur la base de 40 pour 100 de plus
sur liste: mais du fait de I'aug-
mentation des difficultés a obte-
nir des approvisionnements et
aussi en considération de ce que
les prix ont été basés sur des stocks
qui ne sont guére garnis. les ma-
nufacturiers ont dn élever cet es-
compte a 60 pour ecent sur la lis-
te.  Les manufacturiers pren-
dront un certain nombre de com-
mandes sur cette baxo mais ils ne
disent pas jusqu’i quel e limite.
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MONTREAL.
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Cing raisons pour lesquelles vous devriez vendre les

Fers a Cheval, de la Marque
M. R. M.

1—Ils sont faits des meilleures matiéres premiéres

qu’on puisse obtenir.

92— La forme naturelle et les sabots bien dessinés
signifient moins de travail pour I’ajustage.

3—Les rainures de précision

ment correct des clous.

4—Les trous des clous sont percés a I’angle voulu, nettgment taillés, convenable-
ment espacés et a la distance désirable du bord extérieur du sabot.

5—Le maréchal ferrant peut compter sur 'uniformité de nos fers a cheval; ils
sont cgnstamment inspectés a chaque étape de leur manufacture.

MONTREAL ROLLING MILLS CO.

AA; et
o .

Yoo

LLE FER ET I,’ACIER

Il y a une grande fermeté sur
les prix demandés pour les pro-
duits de fer et d'acier. 11 n’y a
quun  changement signalé dans
les prix qui s'applique a 1’acier
fondu Black Diamond coté & pré-
sent : 20 cents-21 cents contre 1’an-
cien prix de 18-19 cents.

Nous cotons:

Montréal,

Fer en barre commun, les

100 livres .. .. .. .. .. $4.55
Fer raffiné, les 100 livres 4.80
Fer pour fers a cheval, les

100 livres. .. .. .. ... 4380
Fer de Norvége .. .. .. . 11.00
Acier mon .. .. .. .. . 505
Acer bandée .. .. .. ... 505
Acier sleieh shoe .. .. .. 5.05
Acier tivé .. .. .. .. ... 525
Acier Toe Calk. les 100

livres .. .. . 5.95

assurent 1’enfonce-

"P.Q.

T

i
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Acier, outils de mine, la li-

VEE o5 5 5.6 2 35 a5 0.17% 0.19
Acier pour outils Black

Diamond .. .. .. 0.18 0.19
Acler a ressorts .. .. .. 6.50
Acier de machine fini

fer .. .. .. .. .. 510
Acier Harrow t(mth ie ws 920

Acier fondu Black Dia-
mond . .. .. ... 020 021

TOLES ET METAL EN FEUIL-
LES

Les cotations de la tole et du
métal en feuilles semblent étre
quelque peu plus favorahles et
stimulent les achats.

Nous cotons:

Montréal.
Tole Noire Les 100 livres
Calibre 10.. .. .. $8.50 $12.50
Calibre 12.. ... .. 8.65 11.60
Calibre 14.. .. .. 880 8.55
Calibre 16.. .. .. 9.00 8.65
Calibre 22-24 .. ... 940 8.90
Calibre 26 .. .. .. 945 895
Calibre 28 .. .. 9.05
“Calibre 1034 onces .
(Anglaises) . . . . . 10.55 10.75
Tole galvanisée.
1034 onces .. .. .. .. .. $10.00
Calibre 28 .. .. .. .. .. 9.65
Calibre 26 . coee .o 925
Calibre 22 et 24 .. 905 1045
Calibre 20 .. .. «¢ «« »» 1030
Calibre 18 .. .... .. .. 835
Calibre 16 .. .. .. .. .. 8.70

LES METAUX EN LINGOTS

Cuivre. — On parle d’un prix,
fixé de 25¢ sur le cuivre en lin-
.got, par le gouvernement, mais
rien de défini n'a encore été ar-
rété. D’autre part, il a été dit que
le prix actuel du gouvernement a
été prolongé jusqu’a fin mars.
Les affaires continuent & se fai-
re sur la base de 33c a 34c la li-
vre.

Plomb. — Il ya une tendance
ferme pour le plomb et de bon-
nes affaires se font de 9%%ec a 10c.

Fer-blanc. —‘Le ton du marché
est fort et des affaires se font de
8114c a 82¢ la livre.

Zine. — Le zinc se maintient
sans changement de 10%%e & 1le
le livre.

Aluminium. —. Ce métal n'a
que peu de demande pour livrai-
son immédiate et les prix demen-
rent de 58c & 60c la livre.

Antimoine. — Il y a peu d’in-
térét manifesté sur 1’antimoine.
Les prix se maintiennent aux
abords de 18¢ la livre.

LES TUYAUX DE PLOMB — LE
ZINC EN FEUILLES

Ii ya fermeté pour les tuyaux
de plomb et le zine en feuilles,
quoique sans tendance a la hause.

Les cotations sont comme suit:
Tuyaux de plomb, la livre . . 0.14
Tuyaux de dégagement la

livre .. .. . .. 015
Trappes et u)udcs en plomb

la livre net liste
Lead wood, la livre-.. .. .. 0.14
Plomb en feuilles, 3 & 314 li-

vres au pied carré, la li-

VIE .: & .. ..0.1215 0.13
Plomb en feu lles 4 a8l

vres au pied carré, la li-

vre .. .. . 01134 0.12v%,

Feuilles coupees %c la livre en
plus et feuilles coupées en mesu-
res spéciales, 1e la livre en plus.
Soudure, garantie, la livre. 0.421%
Soudure, stricte, la livre. . 0.391%
Soudure commereciale, la li-

vre .. .. . 0.3614
Soudure, \npmg, la ]lVI‘(‘ . 0.381,
\nmhno en tige, lalivre .. 0.45
Zinc en feuilles, la livre . . . 0.26

CLOUS ET BROCHES

Bien qu'il n’y ait pas de chan-
gements dans les prix, le marché
des clous et broche est plus fort
que jamais et on fait rapport d’u-
ne bonne demande. Les clous en
acier Standard sont cotés sur
une base de $5.50 les 100 livres
et les clous taillés & $5.75 de ba-
se. La broche est toujours au
prix de base de $6.50 les 100 li-
vres.

L'HUILE DE LIN EN HAUSSE
DE 4e.

Le marché de 1’huile de lin a
marqué une fermeté qui s’est tra-
duite par une hausse de 4e, por-
tant les prix aux niveaux sui-

vants:

Huile de lin  Le gallon Impérial
Brute  Bouillie

1 a4 barils . . $1.48  $1.501,

5a9barils... 147 1.491,

10 & 25 barils .. 146 1.4814,

LA TEREBENTHINE

La térébenthine a plutdt ten-
dance & la baisse. Nous cotons:
Térébenthine Le gallon Impérial

5 liv. et plus . ... $0.69 $0.71
Lots de 1 baril . .. 0.70 0.72
Petites quantités .. .... . 0.83
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LE BLANC DE PLOMB A
L’HUILE EN BAISSE

Le blanc de plomb & 1’huile ac-
cuse une baisse de $1.00 les 100
livres, ce qui donne les cotations
suivantes: lots de 5 tonnes, $14.-
50 les 100 livres; lots d’une ton-
ne, $15.00 les 100 livres, et plus

petites quantités, $15.35 les 100
livres.

LE MASTIC

Il y a eu une baisse de 50 cents
les 100 livres pour le mastic. Main-
tenant qu’il a été décidé d’élimi-
ner les barils de 50 livres, il y au-
ra une plus grosse demande pour
les récipients de 25 et de 100 li-
vres. Les nouveaux prix sont sur
la base suivante :—

En vrac, casks, $4.10 les 100 li-
vres, en barnls de 25 et 100 livres;
$4. 95 les 100 livres, et mastlc
bladder en barils, $5.20 les 100 li-
vres.

CHANGEMENTS DIVERS

Les cannes a peche en acier et
en bambou sont & des prix plus
élevés, du fait de la rareté des
stocks et de la difficulté d’obte-
nir de nouveaux approvisionne-
ments du Japon. Les prix suivants
prévalent pour cannes & péche en
bambous: le No 0100 est coté a
$3.75 la douzaine; le No 0110 est
coté a $5.90; le No 0112, est coté
a $6.90; le No 116 a $8.15 la dou-
zaine. Dans les cannes en acier, les

‘Nos B-96 sont & $2.10 chaque, les

Nos F-96. a $2.25; les Nos B.C.46
R, 4 $2.50 et les B.C.5R, a $2.50
chaque. Les lignes pour la péche
sont ausi cotées plus haut: la
hausse s’appliquant aussi bien
aux lignes de soie et de coton qu’-
aux lignes de chanvre. Les hame-
cons-mouches, les amorces, les
minnows, les spears, et les filets
ont enregistré des hausses repré-
sentant de 15 & 20 pour 100. Les
glues LePages et Chase en bou-
teilles sont en hausse de 25 pour
100.

Ainsi les bouteilles d’l once

- sont a présent, & $1.60 la douzai-

ne: les bouteilles de 2 onces, &
$2.25 et les 1% canons a $2.25 la
douzaine, pour les LePages. Les
prix des Chase sont un peu plus

élevés. )
DA
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Le “Toucher” d’une
Bonne Lime
Avez.vous jamais examiné
‘unmécanicien vraiment ca-
pable é éprouver une lime? Il
a une maniére spéciale d’en
passer les dents sur son pou-
ce doué d’une sensibilité ai-
giie. Instinctivement, infail-
liblement, il determlne ainsli
si une lime convient a son

ouvrage.

Cet homme choisit toujours la
“Famous Five”. Il n’achéte ja-
mais aveuglément. Il peut “sen-
tir au toucher” qu’une “Famous
Five” est correcte. Il sent ses
dents tranchantes, au coupant
vif, alignées en parfaite unifor-
mité. Il n’'y a pas Pombre d’un
doute dans son esprit. Il achéte
la “Famous Five”.

Pour étre certain d’obtenir satisfac-
tion, spécifiez la ‘‘Famous Five’’ en
donnant votre commande.

Kearney and Foot
Great Western
American
Arcade
Globe

- FAITES EN CANADA PAR

k'
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£IL VY A PLUS O JOUETS ALLEWANDS

“ AU PAYS

Connaissez-vous le
nouveau jouet canadien

$
Le Dada de Bébé §

(KIDDY-KAR)

CHAMPION

Vous devnez ’avoir en
magasin,
chand,

M. le mar- ©
d’'abord parce
qu’il pait & tous les en-
fants, garcons et filles
et par conséquent aux
parents qui 1l’achétent,

:
:
$
ensuite parce qu’il %
-4
:
$

PROCURE UN JOLI PROFIT

~ I est confortable. facile & manier et se vend
sans argument rien qu’a le voir. C’est un joli
sujet de décoration pour la vitrine.

Ecrivez-nous pour les prix et conditions.

La Cie Wisintainer & Fils, Incorporée

Manufacturiers de Cadres et Miroirs §
@

Bureau et Magasin: 58-60 BOULEVARD SAINT-LAURENT
(prés rue Cralig)

Manufacture: 7 RUE CLARKE .
Téréphone Main 5082 MONTREAL (Qué.)

20000000 0005¢2900000000000800000000000000

FER EN GUEUSE

‘Pour Fonderies
de Feret!’Acier

Du stock et pour importation

A. C. LESLIE & CO. Limited

MONTREAL

4
°
S
Rd
§
o
%
14
®
4
)4
®
B
o
-4
4
&
o
@
b
@
¢
Q
9
Q
14
o
&
@
4
L4
L4
§
K
¢
4
§
Q
o
&

Feutre et Papier
N’IMPORTE QUELLE QUANTEE
Toitures Goudronnées (Roofing) préteg & poser, 3
et 3. Papiers de Construction, Feutre & Doubler
et & Tapisser, Produits de Goudron. Papier & Ta-
pisser et & imprimer, Papier d’Emballage Brun et
Manille, Toitures en Caoutchouc “Favorite” et
“‘Capitol”.

Fabricants du Feutre Goudronné

“BLACK DIAMOND”’
ALEX. McARTHUR & CO., Limited

Bureaux et Entrepots: 82 Rue McGill, MONTREAL
Manufact..re de Feutre pour Toiture: Rues Moreau
ot Forsythe, Montré.l Moulih & Plplor Jollot-
_te, Qué. ; .
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Démol tion de vieille bAtisge. Usine,
Montréal, rue Notre-Dame Ouest. Pro-
pr.éta re:  Burland  Estate, 2 place
d'Armes  Arch tecte: D. J. Spence,
246 Beaver Hall Hill, Entrepreneur-
général: F. B, Evans, 1112 rue Sa nt-
Patrick.

Changements A magasin, $8,000,
Montréal, (132 rue Peel). Propriétaire:
Geo. Featherston, 659 rue Sainte-Ca-
tlerine Ouest. Tenant et architecte:
Riley Hern.

Appartements, $75,000, Tros-R'vie-
res. Propri¢ta re: La Cie J. H. Giroux
I.tée. Président: J. H. Giroux, 27 rue
Plaisante. Intéress¢, F. X, Lacoursie-
re, 24 Bonaventure. La compagnie a
¢té organ ste et se propose d'ér'ger les
appartements ci-dessus pendant l'an-
née.

Ma son d'licole, Lotbinere. Proprié-
taires: Commissaires d'école. Architec-
te: Albini Blais. Intrepreneur géné-
ral. Albert Roy. Ce dern'er fera tous
les travaux. Le matériel n'est pas en-
core acheté en fat de briques, to tu-
re, fournaises, plomberie. planchers et
ferronerie, etc.

Changements Qo résidence  $7,000.
Montréal, (24, avenue du College Mec-
Gill). Propriétaire: Ls. Albert Dubru-
le 322 rue Redfern. Arch tecte: J. B.
Monette, 83 rue Craig Ouest. Entre-

chcandadanatoaalosaadoaadasadanalos st oo s

LA CONSTRUCTION
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preneur général: Alfred Mercure, 219
rue Labréque. 3 étages, 26 x 40, cons-
tructon en briques sol des. Plombe-
rie et chauffage: Collins et Savaria,
97 rue Mansfield. Platrerie: Beaudoin
Bros., 217 rue Maisonneuve.

6 flats, $15,000, Montréal (Notre-
Dame-de-Grices). Propriétaires et en-
trepreneursgénéraux: Hand and Pick,
4865 rue Sherbrooke Ouest. 2 {Ctages,
construction en br ques. Toiture: D.
Nicho:son & Co., 287 rue Saint-Paul
Ouest. Electricité: R. S, Muir & Co,,
32 Avenue du Parc.

Offres ouvertes pour systéme de
chauffage (Eco.e Saint-Victor), Mont-
réal, (V.net Terrace). Propr étaires
Commissa' res d'école, 236 rue Cham-
bly. Trustees: Mgr M. M. LePailleur,
président, 3995 rue des Commissaires.
Abbé A. V. J. Piette, 780 Boulevard
Saint-Joseph E.; Oscar Sénécal, 120
rue Saint-Jacques; N. Z. Cordeau,
Court House; Hector Hardy, 339 ave-
nue Harvard; Jos. McLaughlin, 438
rue McKay,

Eglise, $50,000, Sa‘nt-Cyprien (Qué-
bec), Comté Dorchester. Propr étaire:

Paroisse® Prétre: J. Z. Raymond. Ar+f

chitecte: L. Auger 39 rue Saint-Jean,

Québec. Il a été décidé de demander de

nouvelles soumissions en mars.
“cole, (Saint-Pierre Claver), $200,-
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000, Montréal (coin Delor'mier et Gil-
ford). Propr étaire: R. C. Commissai-
res d'école, 87 rue Sainte-Catherine
Ouest. Secrétaire trésorier: N. Lafon-
taine, c-o commission. Arch tecte: C.
Bern er, 70 rue Saint-Jacques, 4 éta-
ges, 60 x 75, construction en pierre
ta'llée et en briques rustiques. Le
contrat sera accordé bientot.
Résidence, $4,000, Québec, (P.Q.). ave-
nue B gouette. Propriétaire et entre-
preneur général: Jos. Maheine, 80 ave-
nue Lamontagne. Pas de sous-con-
trats. Doit étre terminée en juin.
Dry Dock Sheds, $600,000, Lauzon,
(Québec). Propriétaire. Dane Ship-
build ng and Reparing Co. Ltd. In-
tendant: Geo. Davie. Secréta‘'re-tréso-
rier: J. Thos, Boiss‘not, Lauzon Leirs.
Eintrepreneur général: Jos. Gosselin,
rue Saint-Georges, Lévis. Construc-
tion & étre faite au printemps.

Pertes par le feu. magag'n de four-
rure, Montréal, rue Sa‘nt-Paul. Pro-
priétaire: H. Silver & Co., rue Saint-
Paul et Shawin'gan. Pertes: bAtisse
et stock, $25,000.
Pertes par le feu. Station Saint-Ré-
gis. Propriétaires: Ottawa et New-
York Rly., bureau principal: Carle-
ton Chamters, Ottawa, Ontario. Gé-
rant général. R, S. Payne, Ottawa,
(Ont.). compldtement détruit.

VENTES PAR HUISSIER

NOTA. — Dans la liste ci-dessous,
les noms qui viennent en premier licu
sont ceux des demandeurs, les sul-
vants ceux des défendeurs; le jour,
I'heure et le lieu de la vente sont
mentionnés ensu te et le nom de 'huis-
sier arrive en derner lieu.

Beaudo n, Ltée, Trefflé Roy, 28 jan-
ver, 10 am., 1045 Cadieux, Desro-
ches.

Banque d'Hochelaga, Damien Lalon-
de, 28 janvier, 10 a.m., 187 Esplana-
de, Decelles.

W. Semmelhack, Mlle . Semmelhack,
28 janvier, 10 am., 6338 Pasteur, ef-
fets du défendeur, Rochon,

H. Liverman, Veuve T. J. Haggarty,
29  Janvier, 10 am., 492 Albert,
Brouilelt.

A. Délisle, J. D. Martineau, 30 janvier
10 a.m., 40 William David, Bisson-
nette.

Frothngham & Workman, Hyman
Scheffer, 30 janvier, 10 a.m., 1464
Saint-Laurent, Marson.

Jas. Cradock S mpson, Jean Marie
Van Eden, 30 janvier, 1 p.m., Dorval,
Marson.

J. D. Havelyn, Mme J. Brunet, 30 jan-
vier, 10 a.m., 26 Desnoyers, Lapier-
re.

U. Jetté, Damien Lalonde, 30 janvier,
10 a.m., 187 Esplanade, Lapierre.

L. Cohen et al, K. Thompson, 30 jan-
vier, 1358 Saint-Valier, Brouillet.

Edmond Dalpé, Nap. Morrsson, 31
janvier, 1 p.m. 219 Ontario Maison-
neuve, Trudeau.

C. W. Lindsay, Ltd, H. C. Rayles, 31
janvier, 10 a.m., 132 Plymorithgro-
ve, Laplierre.

C. W. Lindsay, Ltd, Mme G. Rivest, 31
janvier, 8 p.m. 125 des Inspecteurs,
Laplerre.

Em le Bourdais, J. W. Brooks, 31 jan-
ver, 11 am, 117 William David,
Normand:n.

Geo. Mayrand, Jas. Hunter, 31 jan-
vier, 11 a.m., 139 Notre-Dame, Nor-
mandin.

Alfred R chard, E. Pinsonnault, 28 jan-
vier, 10 a.m., 26 Christophe Coiomb,
Pauzé.

G. Lapierre v. Chas. Weiss, 28 janvier,
10 am., 8 Addington, Vinet.

Eug. Julien & Co., Ltd v. W. M. Le-
febvre, 29 janv.er, 11 a.m. 2048 Car-
tier, Normandin.

N. Siro’s, R. Lacroix, 28 janvier, 11 a.
m., 127 Hotel de Ville, Normandin.

M. Rafalovitch et Co M. Lalonde, 28
janvier, 11 a.m., 217 Lariviére, Ba-
chand.

S. Croysdill, E. R. Gallagher, 28 jan-
vier, 10 am. 488 Avenue Victoria,
effets de A. Gallagher tiers-saisi.

Jas. Enn's, A. Feldman, 28 janvier, 1
p.m., 1139 Saint-Laurent, Bachand.

Annie Genser, Morris Stein et vir, 28
janvier, 10 a.m., 14 Dorchester Est,
Racine,

Geo. L. Alexander, Edmond Lynch, 28
janvier, 10 a.m., 241 Colon.ale, Ra-
cine.

Mme M. C. McMartin E. A. D. Morgan,
28 janvier, 11 a.m., 4026 Dorchester,
Racine,

A. Chaurest, F.-X Lessard, 28 jan-
v'er, 10 a.m., 136 Boyer, Themens.
R. Guvokis A. Segouin, 28 janvier, 10
a.m., 1420 Sainte-Catherine O. The-

mens.

Rex, James Ccotts, 30 janvier, 10 a.m.,
23 Ryde, Coutu,

S. Zukszenski, Ph. Pesende, 26 janvier,
10 a.m., 2381 Ho6tel Jacques, Bachand.

Mme . Cantle et vir, A. Tassé, 26 jan-
vier, 1 pm, 4562 Pinet, Bachand.

Mme A. C. Fortier et vir, A. Mallette,
29 janvier, 10 a.m. 216 Bercy, Ba-
chand.

L. R. Montmarquette, F.-X. Brazeau,
29 janvier, 11 a.m, 1888 Saint-Jac-
ques, Bachand.

. Martin, Geo. Marleau, 29 janvier, 10
am., 34 Saint-Mart'n, effects de C.
J. Ingley, Ltd.

Couvrette, Sauriol, Ltd, H. Lazarus,
30 janvier 1 p.m., 108 Rachel O., Ba-
chand. ’

ISugénie Guilbault, J. H. Therrien, 26

janvier, 10 a.m., 1010 1014 Boulevard
Rosemont, Coutu.

Cie d'Auvents des Marchands, Ltée,
Arthur Goyette, 26 janvier, 1 p.m.,,
70 Saint-Denis, Beauchamp.

Rex, Jos. H. Williams, 28 janvier, 10
am. 1269 Saint-Denis, Coutu.

Dame A. Lafortune épouse de Domat
Savard, 26 janvier, 10 a.m., 73 Le-
tourneux, Vinet,

Théo. Larose, E. Desroches, 26 jan-
vier, 10 a.m. 541 de Lanaudidre,é
Brouillet.

S. L. Routtenberg, Geo. P. O'Sullivan,
26 janvier, 10 a.m., 2264 Boyer,
Brou'llet.

S. W. Smith, Gustave Wurth, 26 jan-
vier, 2.30 p.m.,, 50 Avenue Marin,
Marson.

F. N. Burt Co., Ozone Water Co., Ltd,
26 janvier, 10 a.m., 1387 Notre-Dame
E., Dockstader.

Rex, Achille Tremblay, 28 janvier, 1 p.
m., 883 Craig E., Coutu.

Rex, W. C. Peard, 29 janvier, 10 am.,
13 Aird, Coutu.
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TENEZ LES FUSILS
EN ACTIVITE

Combien de fusils y a-t-il dans vo-
tre ville? Supposong qu'il y en ait une
centaine. Si cinquante d'entre eux
éta'ent employés chaque semaine au
club A la cible mouvante, i) y aura:t
1,250 cartouches et cibles de vendues.

C’est le fusil au repos qui laisse votre stock
de cartouches sur les rayons. La Compagnie
Du Pont

En préconisant le Tir a la Cible Mouvante

Crée une demande constante pour les cartouches, les cibles les équ'pements de
cible mouvante, les articles de sport et nombre d’autres articles. En faisant une En marquant le signe X devant
publicité vigoureuse et continuelle, en employant des voyageurs parfaitement fa- le sujet qui vous intéresse et
mil‘ers avec le t'r & la cible et sa diffusion; en entretenant une école de tir a en l'envoyant a:
Atantic City; en introduisant des choses nouvelles et instructives dans les con- E. I. du Pontde Nemours & Co.
cours locaux, d'état ou provinciaux et en nous mettant t_oujnurs en .t(-te de tout Division de la publicité (498)
projet dest'né & populariser le tir & la cible, nous poursuivons une puissante cam- Wilington, (Del.) U. S.
pagne en faveur du sport patriotique du tir & la cible mouvante.

Tirdlacible mouvante Matériel & capote Rayn-

Partout ou il y a un club de tir ot a1 tite
nous nous efforgons A créer plus d'intérét parmi ses membres et A tenir les fus'ls ubintda e Fabrikoeid pour ourrier
en act'vité. S'il n’y a pas de club organisé dans votre localité écrivez-nous. Soyez Association de tir Al ey Fairfield
actifs—placez la marque X devant “Tir & la c’ble mouvante” et “Club de Tir”, et cible meavante Ether Anesthesia
adressez aujourd’hui le coupon 2 la Division de Publicité. Tir au Pigeon Solutions de cuir

E. I. du Pont de Nemours & Co., il e et

- Cols Chall Acides commercnux
LES INDUSTRIES AMERICAINES DU PONT SONT ois Challenge Alums

WIlmlngton, Del- E. I. du Pont de Nemours & Co., Wilmington, Del., Explosifs. Peintures Harrisons Salpétre
Du Pont Chemical Works, New York, Pnduill chimiques Pyroxyline et N .
i Goudron. Vernis Vitrolac Pulpe de bois

= _  Du Pent Fabrikeid Co., Wilmingten, Del.. Succédanés du cuir. . Produits de goud
z?zﬁ §=|l:::.|::::‘:.?;|:|:' The Arfingten Works, 725 Broadway, New York, Py-ra-linivoire et cols lavables. Emsil Flowksts distillé fagcren
oduI{; Du Pont, Avenue Harrisens, Werks., Philadelphie. Pa., Peintures, Matitres colocantes, acides et Email d'aute Teintur ' B p
! Produits chimiques. tintures ot Bases de
Snn. wt Bonedwaiks Du Peat Dye "W‘uh. Wilmingten, Del., Teintures et Bases de Teintures. B teintures

Adressez-nous ce coupon

TEL. MAIN 7288 et MAIN 2715 Une nouvelle particularité de la

Beveridge Paper Co. Limited | | Baratte ‘Favorite
Toutes sortes de Papiers M A X W E L L

KRAFT  GLACE OU MAT  MANILLE  TOILE of ninel sl a ven-
A TOILETTE PARCHEMIN A JOURNAUX e e A T
D'IMPRIMERIE CARTON A LETTRES

lue populaire par-

tout ol elle est em-
loyée — est le

Et tous les Papiers Importés -
: Levier coude

8ACS ET FICELLES PAPETERIE
Et Papiers Imperméables

17-19 Rue St-Thérese, - MOATREAL

Aucune autre ba-

‘utte n'a ce levier.
l.a poignée peut
‘tre ajustée au cen-
‘re, & gauche ou &
droite, 12 olQ on la
. |désire, ou elle est
nlus facile & ma-
noeuvrer. La struc-
ture est en léger
. |acler rigide avec
. |tourilions  boulon-
168, etyle baril est
lu mellleur chéne
mporté avec cer-
.es en aluminfum.
Se balance sur
oussinets A billes

HANDYCAP

Voici la capsule de bouteille
que vous dés rez; elle est bien
supér.eure A& toutes les au-
tres sur le marché. Pourquol
ne l'essayez-vous pas? Eile
est employée par les plus m-
portants manufactur ers de
catsup, de vinaigre, etc, au

Canada. t est exceptionnel-

el s — K A "zt ke ] ¢ement_facile & ma-

Epiciers: exigez de vos fourn‘sseurs les produ‘ts en N noeuvrer et dura-
bouteilles fermées avec notre “Handy Cap” qui s'enléve ble. Une bharatte qul se vend d'une facon splendide.

sans outil. On le déchre s’ mplement avec les doigts. Demandes un catalogue illustré des Il'nu Mazwell (faciles &

J A. BE‘}{E&E&%{P & CO Maxwells Ll;;:i;.e,:d‘wg;mMary s (Ont)
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ton, Vancouver et Victoria.

“Rinex” dure plus
longtemps que
le Cuir

; : ! . ’
‘““Rinex”’, du fait de sa comstruction est plus durable que le
cuir. ““Rinex” est de la méme composition dans toutes
ses parties, et dure autant que le fer.

“Rinex’’ combine toutes les bonnes qualités du cuir et du
caoutchouc avec en plus, des caractéristiques de plus de du ~
rée et de plus grande flexibilité, ce qui signifie plus de con-
fort pour le pied.

“Rinex’’ est toujours imperméable.  I’humidité n’atteint
pas le pied au travers d'une semelle ““Rinex”’,

A votre prochaine commande de chaussu-
res, demandez les semelles “Rinex’’. Les
meilleurs manufacturiers de chaussures
vous les donneront.

Canadian Consolidated Rubber Co., Ltd.
Bureau Principal-MONTREAL

Succursales & Halifax, Saint-J ean, Québec, Ottawa, Toron-
to, Hamilton, Kitchener, London, North Bay, Fort William,
Winnipeg, Régina, Saskatoon, Calgary, Lethbridge, Edmon-

'
7
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Les Marchands de Chaussures et les Problemes
qu’ils ont a Résoudre

Les nouvelles méthodes appropriées aux conditions
créées par la guerre. — Restriction des stocks.

La guerre a créé une situation unique dans les anna-
les du commerce, en ce qui concerne la vente des mar-
chandises, et les détaillants se trouvent en face de pro-
blémes qui surpassent leur expérience et taxent leurs
ressources.

La vente des marchandises coite plus; les dépenses
d’exploitation augmentent; les crédits et les termes
d’échéance sont plus serrés, et on se pose constamment
la question de savoir si les méthodes d’achat et de ven-
te qui.sont suivies dans un magasin, sont bonnes ou
mauvaises.

Les conditions sont tellement anormales qu’il y a peu
de précédents pour guider le marchand, en général,
de sorte que chaque nouveau probléme qui se présen-
te, demande & étre considéré, analysé et résolu suivant
les lois fondamentales de la bonne méthode de com-

' mercer.

Pour beaucoup de marchands, ces difficultés sont
‘une véritab!e bénédiction en quelque sorte, car elles les

forcent & porter plus d’intérét aux méthodes et condi-
tions du commerce. Cette étude personnelle faite sur
leur eommerce par beaucoup de marchands, devient
done la chose la plus utile qu’ils aient entreprise de-
puis longtemps, car plus ils s’y appliquent, mieux ils
comprennent et dirigent leurs affaires, et ce n’est qu’-
en connaissant leurs affaires & fond — en les tenant
pour ainsi dire, en mains — qu’ils peuvent espérer pas-
ser avec succés au travers des conditions extraordinai-
res qui existent aujourd hui.

Le probléme le plus saillant peut-étre, est celui de
I’augmentation du capital du stock qui est inévitable,
si un marchand continue & tenir le méme assortiment
de stock qu’avant la guerre. Le marchand de chaus-
sures qui opérait autrefois sur un stock de $20,000 est
surpris & présent, de découvrir que pour maintenir ses
rayons garnis comme d’habitude et garder un stock de
réserve raisonnable, comme celui des années précéden-
tes, il doit voir le capital investi dans son stock monter
a $25,000 ou $30,000, du fait de 1’augmentation du coiit
de toutes les sortes de chaussures.

.Doit-il continuer & tenir le méme nombre de paires -

de chaussures qu’avant, malgré leur prix élevé. nonob-

Section de ‘“La Chaussure’’

stant les deux voies qui s’offrent & lui? Il lui faut in-
vestir plus de capital, ou bien obtenir une plus grande
marge de crédit. Dans un cas comme dans 1l’autre, il
impose & son commerce des dépenses supplémentaires,
parce qu’il lui faut payer pour le capital additionnel,
que ce soit son propre argent, ou que ce soit celui 1’an
autre. Mais, s'il n'a pas plus de capital disponible—
(et il n’est guére raisonnable d’étendre son crédit), il
ne s’offre a lui qu’une seule alternative: réduire le
stock. \

Neuf sur dix des marchands de chaussures au détail
cuiven* cette derniére ligne de coundnite, en réduisant
le norabre_des lignes et aussi le montant de chaque li-
une tenue.

Un autre problime, cause de nuits sans sommeil, est
la question du prix. Dans les plus grands centres il n’a
pas é1é tres difficile d’obtenir des prix pius élovis an
dérail. mais nomhre de marchands des petites villey
ont été peu enclins & marquer une hausse sur leurs
chaussures comme la situation le commande.

En vue d’apprendre avec quel sueceds les marchands
de- chaussures conduisent laurs affaires en présence de
telles conditions. le rédactenr du ‘‘Prix Courant’ a
interviewé un nombre considérable de marchands re-
présentant: les- différents genres de magasins de détail
— (& D’exclusion des marchands des cités)—des mar-
chands qui opfrent des départements de chaussures
dans des magasins généraux et des marchands de

_chaussures de petites villes. De la masse d’informa-

tions -obtenue. les expérienees ami suivent sont celles’
qui représentent les politiques qui ont donné les meil-
leurs résultats et ont jeté le plus de lumidre sur les
problémes qui sont communs A tous les marchands de
chaussures en ces temps de guerre.

Changement de méthode d’acilat

““Nous avons changé notre mode d’achat’’, disait le
gérant d’un magasin de chaussures prospere.

--¢¢ Amtrefois, mous placions-de grosees commar_ldes d’a-
vance. et n’achetions que trés peu de réassortiment. A
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présent, nous sommes trés prudents en achetant d’a-
vance et nous passons des commandes de réassortiment
chaque semaine.:

““Nous avons vendu un gros stock de réserve, d’en-
viron $10,000, en outre de celui qui était sur les rayons.
La méme quantité de stock de réserve coiiterait au-
jourd'hui environ $15.000 et nous ne nous eroyons pas
en position de financer un stock de réserve néeessi-
tant engagement dun autre $5,000. Je ne sais si nous
pourrions étendre notre erédit pour couvrir ce sur-
plus. mais méme si nous le pouvions, cela ne nous paye-
rait pas.  Nil nous fallait emprunter ces $5.000 de la
banque, cela couterait du 7%, soit $350.00 d’'intérét
pour un an.  Retirer cette somme de nos profits, pour
une telle fin, serait folie,

“Nous n'avons pas sculement éliminé notre gros
stock de réserve, mais. nous avons aussi réduit le nom-
bre des lignes de notre stock régulier. Nous avions
heancoup de lignes similaires quoique faites par diffé-
rentes maisons: toutes ces lignes en double ont été
éeartées et les marchandises se vendant lentement, ont
presque toutes ¢té éliminées.

“Lorsque nous avons changé notre méthode, nous
avons analysé les chiffres de vente de chaque ligne de
notre stock. Les chaussures d'un écoulement difficile
furent marquées meillenr marché et passées graduelle-
ment, mais sirement. Cela prit aux commis environ
six mois pour nous débarrasser des ‘‘rossignols’’, mais
lenrs efforts ahoutirent an résultat désiré. c’est-a-dire
A neftoyer ce stock encombrant et a ne nous laisser qu’-
une série hien assortie de chaussures de bonne vente.
Avee quelques réassortiments, nous eiiles une ligne
compléte de tailles et de largeurs dans les styles popu-
laires.

“La réduction que nous fimes dans notre stock ré-
gulier, en éliminant quelques lignes. fut compensé par
les avances de prix. de sorte que notre argent engagé
sur ces lignes reste le méme.  Mais. le eapital de notre
stock total est anjonrd’hui. de $10.000 de moins qu’il
v a un an du fait de 1'élim'nation de notre stock de
réserve précédent. T.e renouve lement de notre capi-
tal a été activé ot ce fait. compté avee les prix de détail
plus élevés. nons a nermis de faire vn plus gros volu-
me d'affaires sur un pluvs petit stock.

““Nous fa‘sons bien attention en achetant des nou-
veautés. Nous en cho'sissons auelanes numéros auni—
pensons-nous—sont suseentibles d’intéresser nos elients
et ensuite nous 'es mettons en vitrine jusqu’a ce qu’ils
soient vendus. De telles chanssures sont invariable-
ment marquées & des prix qui impliauent un pourecen-
tage de prof't plus élevé aue les marchandises régulié-
res. pour couvrir le risque d'étre oblied de les liquider.
En outre. nous les mettons en étalace de facon proé-
minente. nous les ponssons vivement et les vendons
presque tonjours avant aun’e’les aient en 1o temps de se
démoder. En <uivant de prés la tendance des stvles.
et. en ohservant ee aue les mannfacturiers adoptent.
nous ne risquons guére de nous égarer.

Les prix haussés par degrés

““Ma plus grande difficulté. disait un détaillant dont
les affaires portent sur des lignes de prix moyens.
“fut d’obtenir les prix plus élevés que je savais de-
voir exiger pour ma qualité de marchandises. Les li-
gnes- de nouveauté se vendirent assez bien.. parce gue
les femmes quf les venlent en pavent yolontiers le prix.

vendredi 25
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mais le gros de ma clientele avalt pour habltude d aghe-
ter des chaussures pour tous les jours, a des prix va-
riant de $5.00 a $6.00 au plus.

“Lorsque les chaussures augmenterent de prix,, je
ne pus renouveler mon stock pour vendre a ces prix-
la, et je ne vis pas bien comment je m'y prendrais pour
demander et obtentr $7.00 ou $8.00, le prix de vente
justifiable.  .Javais un stock important en mains, qui
avait ét¢ acheté a des prix variant de $3.00 a $4.00.
mais pour réassortir ces lignes, je me trouvais dans 1’o-
bligation de payer plus cher. Ainsi done, je me trou-
vais avoir un stock de lignes variées composé de mar-
chandises achetées a deux prix différents.

“*Au lieu d’augmenter mon prix de détail sur la hase
de mon prix d’achat le plus élevé, je déterminai une
moyenne d’augmentation du coiit de mon stock qui, a
ce moment-ia. montrait une hausse dienviron 35c la
paire. Je compris que je pouvais me permettre de
vendre. pour I'instant, a une hausse moyenne de 50c
sur mes prix de détail. Mais a chaque fois que je com-
mandais des réassortiments. je réduisais mon pourcen-
tage de profit. de sorte que je ne pus pas continuer
longtemps sur cette base. Un peu plus tard je fis une
seconde augmentation de 50c.

“‘Par ce moyen, j'amenai graduellement mes clients
a payer des prix plus élevés. et quand toutes les chaus-
sures achetées a bas prix se trouvérent écoulées, j’a-
vais établi des prix de vente pour toutes les lignes, qui
me donnaient un profit brut régulier de 50% sur les
prix d’achat.

““Nous n’elimes pas trop de difficulté a repondre aux
oblectmns et nous le faisions en exphquant les raisons
qui motivaient 1’augmentation des prix, et en souli-
gnant que c’était notre, polmque d’affaires de ne pas
sacrifier la qualité au prix. Jai appris par expérien-
ce, qu’il n'était guére sage d’essayer de maintenir les
profits aux dépens de la qualité. La chaussure sur la-
quelle on épargne 10c ici. et 10 14, représente ordinai-
rement une valeur consxderablement moindre que le
montant économisé de ce\tte facon. et on risque de subs-
tituer ainsi le succédané 4 D'article véritable, méme en
expliquant que c’est un article moins cher Les con-
sommateurs jugent la valeur de la chaussure par 1’u-

sage qu’elle fournit, et non par le prix qu'elle a été
payée.

““Je fais un profit brut de 33 1-39% sur mon prix de
vente. et mon volume d’affaires est d’environ $45,000.
Quand je vous aurai dit que nos dépenses d’opération
sont en moyenne de 25% . vous verrez que nous avons
un profit assez joli.”’ ‘

janvier

Pousser la vente des nouveautés 4 Bons Profits.

Variété plus grande—qualité moindre’’ _telle a été
ma po itique commere ale depuis plus d’un an. et c'est
cela qui m'a permis de faire une profit et moyen de
1297 sur les ventes. L\ ou autrefois je ne faisais gue ba-
lancer difficilement.’

Le mavchand de chaussures qui fit la déclaration
ci-dessus opére un magasn prés dun des points de cir-
enlation les plus passagers. dans une erande ville, ‘et
fait un chiffre d'affaires annuel de plus de 75000, T
tient (qu lignes pour femmes et pour hommes et comp-
te sur ‘es clients de passage pour 75 de ses ventes.
(“'est en grande partie pour cette raison qiue son mode
A affaires différe nettement ‘de celui du marchand- de-
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Modé¢les Nouveaux

pour 1918

OO —30=10

Les Chaussures Aird, pour
I’année qui commence, re-
présentent les meilleures va-
leurs de chaussures.

() = (o) ————{s) —{4]

MARCHANDS: En préparant votre stock pour 1918, com-

prenez-y les LIGNES AIRD. Il est prouvé que ce sont des

chaussures auxquelles on peut se fier sans crainte pour donner

la meilleure satisfaction au marchand et a celui qui les porte.

Elles maintiendront en 1918 leur haute réputation comme par
- le passé.

AIRD & SON (Enregistrés)
 MONTREAL

N. GAGNON, Propriétaire

¢
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taillant ordinaire, mais cet exemple nous démontre le
fait que chaque marchand doit rechercher la solution
de ses propres problémes, s’appliquant & baser son plan
de vente des marchandises sur les principes fondamen-
taux qui guident tous les détaillants prospéres.

“Il y a un an,’’ continuait-il, *‘je m’étais vu dans la
nécessité absolue de changer mes méthodes ou de fer-
'mer les portes de mon magasin. J’avais atteint le

dernier échelon d'une période de déclin, mes profits
fnets avaient atteint le point neutre ec menacaient de
disparaitre complétement.

‘“Aprés avoir étudié la situation pendant quelques mois,
je pris une' décision qui était basée sur une sérieuse
analyse de mon commerce. J 'en étais arrivé i la conclu-
sion que le genre de commerce qui s’adaptait le mieux a
ma situation était celui qui s'adressait aux jeunes gens
ou aux jeunes femmes qui ne font cas que de ce qui re-
présente et touche a la derniére mode. La situation de
mon magasin était idéale pour cette sorte d’affaires
d’autant que j’avais de splendides vitrines qui me per-
mettaient d’attirer 1’attention des passants par un éta-
lage intéressant de styles dernier genre.
‘““Précédemment, je répondais aux besoins d’'une clien-
tele générale, ne tenant pas plus de chaussures de nou-
veautés qu’'un marchand ordinaire, et situé comme je
I'étais, le stock que j’avais en mains n’était pas celui
approprié, et s’il s'était rapidement accumulé jusqu’a
atteindre le total de $30,000. Et mes ventes pour cette
année-1a, ne furent que légérement au-dessus de $41.-
000. Il était temps, pour moi, d'opérer un changement.

‘“Je décida’'s donc de me spécialiser dans les chaus-
sures de nouveautés exclusivement. Je savais que je
continuerais a perdre de l’argent si je ne changeais
pas mon fusil d’épaule. Mais pour faire ce changement,
cela prendrait bien du temps car il fallait disposer du
stock en mains. 3

J’étais prét vo'ontiers a vendre ces
chaussures & prix réduits, mais méme une vente spé-
ciale d'occasions n’aurait pu m’en débarrasser entiére-
ment. En fin de compte, je résolus d’absorber la per-
te inévitable d’un seul coup. Je trouvai un gros ache-
teur dispnsé a acquérir tout le stock a un prix réduit et
Jje sa’sis son offre au vol.

‘‘Cette vente me procura del’argent liquide et me net-
toya le magasin. C’est alors que j’inaugurai la politique
que je suis a présent. J’essaye de monter des styles
nouveaux plusieurs fois par mois, avant les autres mar-
chands, ce qu’il m’est possible de faire en me tenant
étroitement au courant des tendances des styles & New
York et dans les autres centres importants ou les mo-
des de chaussures sont lancées. En janvier dernier,
J’exposai des lignes que mes concurrents ne montre-
rent qu’en mai. Bien des gens me prirent pour un
fou, n’empéche que je vendis ces chaussures.

““Je ne vends pas de chaussures bon marché. Qua-
tre-vingt-dix pour cent de mes affaires sont faites en
““welts’’, 1a balance en ‘‘turns’’. Mon prix de vente
moyen est de $10. Jachdte modérément de chaque
style, achetant par lots de 24. 36 et 72 paires, en poin-
tures assorties. et je répéte rarement mes commandes
4 moins qu’un style jouisse d’une vogue extraordina‘i-
re. Je ne tiens presque pas de stock de réserve et je
puis vous assurer que je n’ai pas dans mon magasin.
cent paires de chaussures qui soient des a}'ticles morts.
Vou pouvez juger en conséquence, que je .renouvelle
mon stock constamment, que je n’ai pas de lignes mor-
tes et que j’obtiens un bon profit sur tout ce que je
vends.”’ . 5
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Des stocks légers—Des profits plus importants

Un gros marchand général qui tient un vaste assorti-
ment de ehaussures remarquait que son département de
chaussures ne marchait pas aussi bien que d’habitu-
de. Le capital en chaussures augmentait constam-
ment, mais les ventes et profits n'augmentérent pas en
proportion. Il réduisit done son stock et activa son
dcbit de telle sorte qu'il put augmenter ses profits nets
sur le capital investi, de 5 pour cent par an & 15 pour
cent. Son histoire peut servir d’inspiration aux autres
marchands de chaussures qui sont en pertes du fait de
I"amoindrissement des profits.

“Jusqu'a il y a un an,’’ disait-il, “‘notre section de
chaussures était supposée représenter un engagement
de capital de $10,000 et cette somme, pensait-on, devait
rapporter un profit net annuei d'an moins 10%, soit
$1,000, comme contribution du département de chaus-
sures au total des profits nets annuels du magasin.
Tout département de notre commerce qui ne peut mon-
trer un profit net annuel de 10% sur le capital inves-
ti. est considéré comme inprofitable et est-discontinué,
s'il est impossible de lui faire produire ce pourcentage
minimum.- Ce prineipe nous guide dans la conduite de
nos affaires, car nous sommes persuadés qu’il serait
plus avantageux pour nous de placer notre capital en
bonnes hypothéques plutot que de 'emp’oyer dans un
commerce ou il ne produirait pas an moins 10 pour cent.

““‘En conséquence, lorsque les profits nets sur capital
dans notre département de chaussures, descendirent a
7% et ensuite & 5% un an plus tard, nous jugeimes né-
cessaire de nous occuper séricusement de la situation,
Nous découvrimes que nos ventes moyennes de chaus-
sures dans 1'année s’élevaient a $15,000, indiquant le
renouvellement de notre stock, une fois par an seule-
ment. Lorsque les prix augmentérent, notre capital en
marchandises augmenta, mais les ventes continuérent
a se chiffrer a $15.000, de sorte que nontre profit net se
trouva encore d:minué. Une grande partie de notre
stock, qui était a‘ors monté a $15,000, était inactif en
partie, a cause des prix plus élevés du détail, mais
principalement parce que nous avions trop de lignes si-
milaires et que nous étions trop lourdement chargés de
chaussures uniformes. Non seulement ce stock inactif
ne nous rapportait aucun dividende, mais en réalité,
il nous cofitait de 1’argent pour le tenir, parce qu’il im-
mobilisait du capital qui, autrement, aurait été produe-
tif dans un autre département.

“En outre. les articles de vente lente et difficile,
voyaient leur valeur se déprécier de plus en plus, &
mesure que s'allongeait le temps de leur magasinage.
Nous nous rendimes compte que, prochainement, une
bonne partie de ce stock devrait étre vendue & perte -
“Nous avong toujours vendu la chaussure a des prix
qui nous ont donné environ 5 pour cent de profit net
sur nos ventes. Par exemple, nous ajoutons 50% &
notre prix coiitant, ce qui donne un profit brut sur no-

-tre prix de vente d’a pen prés 30 pour cent en moyen-

ne. en tenant compte des pertes subies sur certaines li-
enes. Notre surplus de vente, ou cofit de tenir com-
meree. représente 25 pour cent, ce qui nous laisse 5%
net sur les ventes.

““Nous avons reconnu, en conséquence, que le secret
du sucees en affaires. est le profit fait sur le capital in-
vesti plutdt que sur les ventes.

Section de “‘La Chaussure’’
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MACHINES
SERVICE

MODELE N--EQUIPEMENT GOODYEAR POUR REPARAGES--22 PIEDS

La plus nouvelle et la meilleure machine de ce genre.
Construite non pas d’aprés le principe que “c’est assez bon pour le

cordonnier”’, mais sur celui de la GROSSE FABRIQUE--la meilleure
machine que notre personnel nombreux d’experts en machines a chaus-
sures puisse inventer et construire.

Qualité——Durée—— Efficacité

A des conditions qui la mettent a la portée de tous.

Ecrivez-nous pour informations détaillées

United Shoe Machinery Company of Canada, Limited
Montréal (Qué.) “~ '

122 Rue Adélaide Ouest, Toronto 28 Rue Demers, Québec
: 179 Rue King OQuest, Kitchener
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‘““Notre expérience dans les autres départements ne
tarda pas & nous faire découvrir qué la solution de no-
tre probléme résidait dans la réduction de notre stock
et dans son écoulement plus rapide.

*‘Nous avons fait la comparaison suivante, montrant
la situation de notre commerce de chaussures & un mo-
ment donné, et la situation dans laquelle il aurait di
étre profitable. :

Situation profitable :—

Capital en marchandises, $15,000.00.

Ventes annuelles, $15,000.00.

Ecoulement du stock moins d'une foig par an.

Prof't net de 5% sur les ventes, $750.

Profit net sur capital investi, aussi 69 seule-
ment.

Situation profitable :—
- Capital en marchandises, $5,000.00.
Ventes annuelles, $15.000.
Ecou'ement du stock, environ deux fois par an.
Prof't net de 5% sur les ventes. $750.00.
Profit net sur le capital investi, 15%.

‘““Remarquez que dans chaque cas. nous prenons le
méme montant de ventes, $15 000, et le méme profit net
sur les ventes de b pour cent, soit $750, mais dans le
premier cas, il fallait un placement de capital de $15-
000 pour gagner $750.00. tandis que-dans le second cas.
nous ferons le méme montant de profit avec un enga-
gement de capital de $5000.00 seu'ement.

“‘Le succeés de la seconde méthode dépendait entiére-

" ment de notre habileté & rédu’re nnatre stock a $5.000.00

tout en maintenant le méme montant de ventes que
précédemment. Nous avons pensé que la chose était
possible et avons décidé de la tenter.

““Nous poussimes les ventes des chaussures active-
ment, durant plusieurs mois, et pendant ce temps, nous
ne fimes pas de gros achats. ne donnant que de 1égéres
commandes de réassortiment, tous nos efforts étant con-
centrés & vendre les marchandises que nous avions en
magasin. Pendant ces quelques mois nous arrivames a
vendre tout le stock que nous avions marqué comme
devant &tre écoulé, a 1’exception de que'ques lignes dé-

“modées que nous sacrifilmes en ventes d’occasion.

“En méme temps, nous commencions a former un
assortiment plus petit de stock ne consistant qu’en
chaussure courante d’une demande constante. mais
agrémentée d'assez d’articles de nouveautés pour en
égayer la sévérité. Nos méthodes d’achat furent
changées par le fait méme. Précédemment, nous ache-
tions de six ou huit sources différentes, ce qui nous oc-
casionnait beaucoup de similitude dans les marchandi-
ses en stock. Avee notre nouvelle méthode. nous con-
finons nos achats le plus souvent. a trois maisons. fa-
vorisant celles qui tiennent des stocks nous permettant
d’obtenir de rapides assortiments.

““Nous avons reconnu par 'a pratique gue cette mé-
thode était aussi bonne qu'elle paraissait théorique-
ment. Notre stock. aujourd’hui, est d’'mn peu plus de
$5,000.00 et nous 1’écoulons deux fois par an, ce qui
nous donne un profit net d’environ 15% sur notre ca-
pital investi, au lien de 5% comme avant. En outre. en
réduisant notre stock de chaussures, nous avons libéré
prés de $10,000.00 de capital que nous employons i
d’autres fins dans notre commeree, et qui nous rappor-
tent de bons profits au lieu de végéter inutilement sur
lag planches de notre département de chaussures.”’
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LES MARCHANDS DE CHAUSSURES FORMENT
UNE ASSOCIATION

Un important comité, composé des principaux mar-
chands de chaussures de la ville de Montréal, a tenu
une réunion intéressante mereredi, le 16 courant. Par-
mi les membres présents citons: MM. L. Adelstein, Geo.
Gales, Fred McCann, A. Daoust, A. DeMontigny, Geo.
Featherston, S. Bazar, J. H. Rousseau, J. E. Bélisle, P.
Robitaille, C. R. Lasalle, ete.

M. J. A. Beaudry fut demandé pour présider et M.
.. Adelstein agit comme scerétairve. Le président ex-
pliqua a l'assemblée qu'il avait été jugé & propos de
réunir un certain nombre de marchands de chaussu-
res de la ville de Montréal afin de discuter de 1’oppor-
tunité de former en association les marchands de chaus-
sures. De tels changements sont survenus dans ces der-
niers temps en ce qui concerne le commrece de la chaus-
sure, que la plupart des marchands ont éprouvé le be-
soin de se grouper en association.

Tout le monde sait que le gouvernement a entrepris
de contréoler et de réglementer certaines nécessités de
la vie, telles que: ‘‘Vivres et Vétements, et que déja un
oros travail a été accompli dans ce sens par le contrd-
leur de l’alimentation; nul n’ignore que cette action
s'étendra avant longtemps & la manufacture et & la
distribution des chaussures. Si done, les marchands
veulent qué ces mesures et réglementations qui leur
seront appliquées ne lésent pas leurs intéréts ni ceux
du public consommateur, il faut qu’ils prennent les
moyens d’étre consultés a ce sujet; or les agents ap-
pointés par le gouvernement ne consulteront pas le
marchand individuellement, mais s’adresseront direc-
tement au corps organisé qui les représente pour se
faire une opinion. Il semble donc que le temps est
venu pour les marchands de chaussures d’aviser sans
retard et de se grouper étroitement pour étudier les
conditions du marché et les meilleures maniéres d’éli-
miner la perte dans la distribution des marchandises,
ainsi que pour suggérer les réglementations et mesures
qui établiraient une concurrence loyale entre les mar-
chands.

Les membres présents profitérent de l'occasion pour
exprimer leur opinion, et chacun se déclara en faveur
de la formation d’une association des marchands de

chaussures.
Tl fut done proposé par M. Gales, secondé par M. C.

R. LaSalle:— _ o )

““Que les marchands expriment leur opinion qu il
serait de 1’intérét du Commerce de Chaussures de for-
mer une Section des Marchands de Chaussures de 1’As-

sociation des Marchands-Détaillants du Canada, Inec,,

et apportent en conséquence tout leur appui a cette or-
ganisation et recommandent a leurs collég_ues:; de,f;e fai-
re inserire comme membres de cette association.

Cette motion fut adoptée unanimement; )

Le président souligna encore, que ce ?’epalt pas tout
de former une association, mais .qu’l.l était nécessaire
que les membres qui en font partie. aient la volonté de
travailler sérieusement et de consacrer un peu de leur
temps & V’étude des différents problémes qui confron-
tent leur commerce. afin d’en trouver la meilleure so-
lution. 11 s’agit. en la circonstance d’un mouvement
&ducationnel, au profit duquel chacun _devralt avoir b
coeur de contribuer, afin de promouvoir des} mgll]gurs
intéréts dn public consommateur. 1 fuf: décidé f{na-
lement que des réunions hebdoma(.lalres .seralent
tenues. chaque mereredi, au 80 rue Saint-Denis, Mont-

réal. i 8 heures le smr.

Section de *“ La Chaussure’’
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Gagnon, Lachapelle & Hébert

AUTOMNE 1918

Nouveaux échantillons préts depuis
le 15 janvier

Nous montrons pour la prochaine saison d’automne, plus de cinquante nouveaux mo-
deles, comprenant les derniéres créations de la mode des principaux centres de la
chaussure, ainsi qu’'un échantillonnage nombreux de lignes réguliéres pour

Dames et Demoiselles

Dans cet assortiment, on trouvera les effets de couleur. nouveaux et fashionables
en Brun, Vernis, Gun Metal et Noir, avec Semelles Neolin ou en Cuir et diffé-
rents modeles de talons a la mode.

ChauSsures Blanches

Nous avons fait une spécialité des Chaussures Blanches, pour la prochaine saison,
créant des styles élégants qui rivalisent avec les modeles en cuir.

Une Nouvelle Série Complete de
Chaussures doublées de laine

Comme complément a nos autres lignes, nous avons ajouté un assortiment remar-

quable de chaussures doublées de laine, en Veau, en Cravenette, Gun Metal, Aca-
jou. ' ‘

Ne manquez pas de voir nos échantillons. Nous offrons des valeurs surprenantes.

Montréal

Section de ‘“La Chaussure’?
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LA MODE DANS LA CHAUSSURE

Une saison de chaussures basses

Le maintien des styles est la caractéristique de la
chaussure pour le printemps.

En France comme aux Etats-Unis et au Canada tou-
tes les indieations laissent entrevoir la plus forte saison
de chaussures basses qu'on ait cue depuis bien des an-
nées. Le détaillant peut étre certain de cette caracté-
ristique pour le commerce de chaussures du printemps
parce qu’elle est basée non sculement sur une fantaisie
de la mode, mais aussi sur un besoin d’économiser les
approvisionnements de la matiére premiére déeroissants
dans ces pays. En outre le public consommateur se
rend compte que toute forte demande pour des chaus-
sures hautes doit inévitablement amener des prix plus
hauts du fait de la matiére extra nécessitée.

Bottine en chevreau pour da-
mes; cousu McKay; Empei-
gne 3-4; 9 pouces: Talons mi-
litaires, 12-8; montrée par
Ames, Holden, McCready, Li-

mited.

Couleurs unies et combinaisons

Parmi les articles de vente p’@pulaire en chaussures
basses pour le printemps, on notera les escarpins unis
ou les escarpins avec petite patte sans ornement, faits
en combinaisons de deux espéces de cuirs d fférents,
soit de la méme teinte, soit de couleurs s’harmonisant
tel es que: deux nuances de gris ou de brun ou de gris
et brun, noir et brun, noir et gris, ete.

L'Oxford qui s’est vendu a un degré considérable la
saison passée .sera également un type désirable de
chaussure basse. Ce genre de chaussure se fera en
combina’sons de cuir et de cuir et drap. Comme pour
les escarpins, les couleurs unies ou les combinaisons de
couleurs seront populaires.

Un fait qui ne doit pas échapper aux marchands de
chaussures, est la tendance du public pour les véte-
ments de couleur moins voyante. ils devront done évi-
ter de choisir des chaussures dont les combinaisons de
couleurs sont tapageuses.

Deux types de talons

Pour ce qui est des talons, ceux hauts et ceux bas,
seront également . fashiongbles et deux types seront

Bottine en chevreau
mes; cousu McKay; Empei-
gne 3-4; 9 pouces; Talon
Louis XV, 16-8; montrée par
Ames, Holden, McCready, Li-
mited.

pour da-

principalement employés: le ‘‘Louis XV’ et le ‘‘Mi-
litaire™’. :

Le talon Louis XV sera sans aucun doute le grand
favori-du public acheteur. Il y aura un bon nombre
de femmes, particuliérement dans les grandes vil-
le qui acheéteront des chaussures avec le talon
Militaire, ma's comme suggéré ci-dessus, la majorité
préférera les effets légers et coquets.

Pour la chaussure de sport, la demande s’orientera
largement sur le blanc comme 1’été dernier; ces chaus-
sures seront faites de drap ou de cuir ou de combinai-
sons de cuir et de drap.

Quelques demandes pour chaussures hautes

Au début de 'a saison de printemps il se vendra une
certaine quantité de chaussurres hautes. Pdaques est tel-
lement de bonne heure cette année, (31 mars), que
beaucoup de femmes ne seront pas prétes & ce moment a
adopter les chaussures basses. Les marchands détaii-
lants devront étre préts a rencontrer cette demande
précoce, mais ne devront pas perdre de vue que le gros
des affa'res de printemps se fera en chaussures basses
dés que la température permettra de les porter.

Bottine en veau brun pour _hom-
mes, Goodyear Welt, Semelle’
et Talon blancs Rinex, mon-
trée par Ames, Holden, Mc-
Cready, Limited.

Section de “‘La Chaussure’’ -
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Lﬁ Chaussure Tétrault
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est la plus connue du Canada
parmi les marchands de gros
et détaillants.

C ’est la

Chaussure d’Homme

Goodyear Welt

par excellence

Elle doit sa popularité et la
haute appreciation dont elle
est I'ojet a

Sa Quallte Son Style Son an

Demandez- Ia a votre fourrisseur.

~ Tétrault Shoe Manufacturing Cotﬁpany_ |

Les plus Importants Manufactariers de Goodyear Welts du Canada -
‘MON'TREAL

Bureau et Entrepot:
9 RUE DE MARSEILLE
PAKRIS - - FRANCE

N v de ! I'aChxss re’
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Les matidres employées

Par suite des exigences de la situation actuelle, tou-
tes les matiéres disponibles pour la manufacture des
chaussures seront employées. Le kid, le sudde, le daim,
le veau et le drap seront employés en uni ou en com-
binaisons deux tons et en couleurs s’harmonisant.

Il y a deux choses qui devront guider le marchand
pour ses achats de printemps. D’abord 1’esprit d’éco-
nomie et son effet sur le public consommateur; ceci.
sans aucun doute, aura une influence sur les prix des
chaussures que vous vendez. Comme dans d’autres li-
gnes de marchandises, ce sont les prix trés é'evés ou
trés bas qui ont fait du tort aux ventes, ce qui indique
que les marchandises d’un prix moyen seront les plus
recherchées.

L’éconemie du consommateur inplique que vous de-
vez écarter les marchandises extravagantes mais il in-
dique aussi que vous devez acheter des articles de qua-
lité telle qu’ils assureront un service satisfaisant.

Le second facteur dont il faudra se souvenir est le
fait que la conseription provoquera un afflux de fem-
mes dans le commerce et dans 1'industrie. Ces femmes
possédant pour la premiére fois de 1’argent gagné par
clles-mémes ou recevant de plus gros salaires que de
coutume, achéteront les choses qu’elles veu'ent. et 1’ex-
périence des années passées a démontré que ce sont les
gracieux souliers qu’elles préférent.

Demande de styles

Un dernier point & se rappeler dans ’achat des chaus-
sures de printemps est que 1’économie dans 1’achat ne
signifie pas que vous devez choisir des marchandises
laides. S’il est vrai que les femmes seront p'us raison-
nables.dans 1’achat de leurs chaussures au point de vue
du prix et des combinaisons de couleurs, elles n’en de-
manderont pas moins du style et de la gracieuseté, et
la valeur de vente de votre stock sera précisément dé-
montré par ce facteur pourvu que vous achetiez vos
chaussures dans des prix pouvant se détailler de %5 a
%8 la\paire.

o

’

Bottine en veau brun foncé, pour
. dames, 9 pouces; Goodyear
. Welt; Imitation de bouts rap-
portés; Semelle Rinex; Talon
1-2 caoutchouc, montrée par
Ames, Holden, McCready, Li-
mited.
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PETITES NOUVELLES

M. Gordon 8. Hubbell est entré dans le personnel de
vente de la W, A Lane & Co, marchands de cuir. (Vest
un voyageur d'expérience et avantageusement connu
du commeree,

® & ¢ @

Les nouveaux prix pour les chaussures en caoutchoue
ont pris effet & présent et représentent une augmenta-
tion qui se chiffre en moyenne & 1214 pour cent. Pour
les belles marchandises, la hausse est de 8 & 10 pour
cent et pour le cachemire et le drap jersey, la hausse
est de 17 & 20 pour cent.

® & ° @

La convention nationale des marchands-détaillants de
chaussures des Etats-Unis s'est tenue récemment & Chi-
cago. 93 pour cent des assistants furent en faveur de
limiter la hauteur des chaussures & 9 pouces; 91 pour
cent se montrérent en faveur de restreindre les cou-
leurs des chaussures de femmes au blane et au noir, a
deux nuances de brun et & deux teintes de gris. Pour

~ce quiest de la hauteur des chaussures d’enfants, il fut

décidé de la Jimiter & 7 pouces. Les cuirs vernis seront
encore employés pour toutes les chaussures habillées.
5 ® @ ¢ @ .

W. A. Lane, et Co., marchands de cuir, de Montréal.
ont ouvert un nouveau département dans lequel ils of-
frent un stock complet de cuirs destinés & la manufac-
ture des gants.

s & ¢ &

M. E. P. Matt, de Montréal, qui parle brillamment
le francais comme 1’anglais et posséde neuf ans d’ex-
périence comme voyageur, est entré au service de la
(‘anadian-Arrowsmith Mfg. Co., de Niagara Fa'ls
(Ont.), et visitera la province du Québee, pour cette
maison.

® & ¢ @

Le stock de chaussures de Joseph Guilmette, Mont-
réal, a' été vendu.

‘ ® & ¢ @

M. C. E. Lépine, a quitté le service de la Canadian
Footwear Co., de Montréal. Il fut pendant six ans, su-
rintendant de la Kingsbury Footwear Co., et plus tard.
avee Gagnon, Lachapelle et Hébert. M. Lépine est un
spécialiste en chaussures de dames, en welts, McKays
et turns. '

% & s &

M. A. D. Thornton, de la Canadian Consolidated Rub-
her Co.. Montréal. a donné récemment une intéressante
¢onférence illustrée au profit du fonds de secours-du
23¢ bataillon.

S &6

M. Louis Beaubien a été retenu pendant

jours chez lui, par la maladie.
s 698

Vu l'augmentation de ses affaires, Omer Bisson, ma-
nufacturier de chaussures, a di faire ériger une nou-
velle a‘le & sa batisse.

quelques

MM. E. Fournier et Ed. Gaumont, de la Compagnie
des Cuirs et Chaussures, Plessisville, font rapport qu’-
ils marchent & pleine capacité et qu’ils ont une com-
mande nouvelle de 25000 paires de-chaussures pour
’armée. ,

S & 5 6

La Cie Cotton Threads Limited, de Montréal. renré-
sentée & Québee. par Dunpéré et Garant. a été autorisée
A élever son capital de $35,000 & $200,000.

Nection de ““La Chaussure’’
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U PREMIER mois de 1’année nouvelle, nous désirons exprimer
aux commercants notre vive appréciation des faveurs qu’ils
ont montré & notre égard, au cours de l'année qui vient de
prendre fin; et notre voeu le plus sincére est que 1918 trouve
chacun fort et résolu pour faire face aux épreuves qui peuvent

survenir, et que par-dessus tout, la Joie, le Bonheur et la Prospérité s’é- *
pandent abondamment sur eux.

N

Pour.ce qui est de nous, nous ferons tou:/c)e qui est en notre pouvoir pour |
vous servir d’une maniére qui vous aidera a vous orienter dans la voiedela |
prospérité. Et nous veillerons & ce que nos trois marques bien connues

et bien répandues i |
Paris Patricia |
Welts pour hommes—McKays Welts Turns pour Dames 1
pour Dames : : o
Metropolitan
McKays pour Dames —— Welts pour Hommes.

maintiennent toujours leﬁr réputation de Style et de Qualité, qui les . a
rendues si largement populaires.

Daoust, Lalonde & Cie, Limitée

45 & 49 Carré Victoria, Montréal

Succursale: The Metropolitan 8hoe Co., 91 Rue 8t. Paul, Montréal.
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LES ETALAGES DE CHAUSSURES

Les expositions de chaussures devraient faire ressortir
le mérite des marchandises offertes.

La question se pose souvent a l’esprit du marchand,
de sayoir ce qui constitue un détalage attrayant de
chaussures. Le probléme est compliqué par le fait
qu’on trouve des étalages différents de chaussures
dans chaque ville dont certains sont bons et d’autres
moins bien faits encore que donnant d’excellents résul-
tats comme faiseurs de vente. Dans quelques maga-
sins les ventes semblent se faire, quelque soient les sins
apportés aux étalages de vitrines.

Encore que Montréal ne puisse étre pris comme mode-
le de toutes les villes en général, on peut y rencontrer
différentes espéces d’étalages qu'on verra partout ail-
leurs. Par exemple. sur la rue Sainte-atherine, on ren-
contre de vastes vitrines dans lesquelles sont placées
trois ou quatre paires de chaussures sur le plancher
sans aucun support ornemental. D’autres magasins
nous donnent le spectacle de vitrines dans lesquelles
chaque pouce d’espace est employé. Ces deux catégo-
ries de vitrines représentent les extrémes. Dans la pre-
miére catégorie mentionnée, beaucoup d’autres chaus-
sures pourraient étre exposées sans nuire a l'intérét
porté sur-celles étalagées. Dans I’autre exemple men-
tionné, les chaussures sont tellement tassées les unes
contre les autres, qu’il est presque impossible pour
’0eil de se concentrer sur un style particulier, Il ¥ a
trop de concurrence dans une vitrine de cette sorte.

La juste proportion

Pour obtenir un étalage de vitrine vraiment attray-
ant, il faut trouver un moyen terme entre ces deux ex-
trémes.  Nous avons vu des étalages dans lesquels la
quantité des marchandises est aussi grande que possi-
ble dans les limites permattant d’obtenir les meilleurs
résultats.  En matiére de fait, méme dans ces vitrines
il ya conflit entre les marchandises exposées. Lies chaus-
snures v sont trop mélangdées pour permettre de s’arré-
ter a un_style particulier. - Au demeurant, e’est peut-
¢tre ce résultat que 1'étalagiste a essayé d'obtenir. son
but étant dattirer I'attention sur le magasin de chaus-
sures dans son ensemble plutot que sur un style parti-
culier.

Par contre. nous avons vu des vitrines moins tassées
et dans lesquelles 1’oeil du passant pouvait aisément
s'acerocher aux pointes fines de quelques chaussures
de la devanture. Tl y a dans ces derniers cas un juge-
ment exercé de groupement de la marchandise.

Dans un troisiéme genre de magasin, nous avons ad-
miré les supports appropriés spécialement & la chau-
sure; ces supports étaient complétés par des tables et
des ornementations de plancher d’un effet trés attray-
ant.

Indépendamment de la chaussure elle-méme, les
“fixtures’’ d’étalage ont une grande influence sur
I'attrait de la vitrine. De fait. 1a ou les fixtures d’é-
talage attirent I’attention elles entrent en compétition

[

ETALAGE EXCLUSIF DE CHAUSSURES DE DAMES
Le fond de cet étalage est composé de trois panneaux placés 'un contre 'autre pour ressembler a un rideau:

dans le haut se trouve un cercle fait de carton
Un support en verre, maintenu par unpiédestal

vec imitation de papier écorce, et embelli de feuillage artificiel.
t drapé d'une pidce de velours forme le motif central. Deux au-

tres supports en métal, de chaque cdth portent trois chaussures, ot compldtent les accessoires nécessaires pour

ohtenir I'affet déairs.

~—
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Bureau Principal et ma-
nufacture
37 rue Foundry
KITCHENER

REPRESENTANT DE

American Lacing Hook Co.,

Waltham, Mass.

Crochets & lacets et Machines
pour la pose des crochets.

Armour Sand Paper Works,

Ch’cago, Il

’apier et Toile Crystolon pour
fralser et poncer.

Boston Leather Stain Co,,

Boston, Mass.

Encres, Teintures, C'res, etc.
Blanchiment Cyclone.

The Ceroxylon Co.,

Boston, Mass.

Ceroxylon, le
fait.

brai liquide par-

The Louis G, Freeman Co.,

Cinénnati, Ohio.

Machinerie pour chaussures.

Hazen Brown Co,

Brockton, Mass.

Gomme imperméable pour les
bouts. Ciment Caoutchouc.

Kenworthy Bros. Co.,

Boston, Mass.

Feutre de toute sorte.

Markem \Iachino Co.,
Boston,

Machines & marquer et & étam-
per. Composés, encres, etc.

M. H. Merriam and Co,,

Boston, Mass.

Bordage, assemblage, etc.

Puritan Mfg. Co.,

Boston, Mass.

Machines & coudre le fil enduit
de brai. Procédé Pool pour se-
melles intérieures Goodyear.

The S. M. Supplies Co,,
Fournitures de Manufactures,
aiguilles, etc.

J. Spaulding and Sons Co.,

N. Rochester, N. H.

Renforts en fibre garantis, se-
melles intérieures en fibre.

Un'ted Stay Co.,

Cambr:.dge, Mass.

Cuir et imitation de cuir, Sur-
facage cuir, Trépointe, etc.

INTERNATIONAL SUPPLY CO.

Machines pour Chaussures et Fournitures
pour Manufactures de Chaussures

La plus importante maison de Fournitures pour la
Manufacture de Chaussures du Canada

Mass.

Manufacturiers, Marchands de Gros
et Importateurs de

Succursale de I'Est
401 Edifice Coristine
MONTREAL

Notre Actif Principal est
notre Réputation

Nous tenons de gros stocks de marchandises qui

exigent d’importantes Ressources Financiéres,
mais nous considérons que Notre Réputationa plus

de valeur que tous nos autres actifs.
LA RAISON EN EST BIEN SIMPLE. i

Lorsque nous avons débuté a Notre Propre Compte,
nous étions presque inconnus de nos clients ac-
tuels. Nous avions de 1’expérience dans notre Com-
merce, et nous savions aussi que tous les Hommes
d’Affaires apprécient la Fagon Honnéte dont on
les traite.—— o

Le résultat ne s’est pas fait attendre.
Nos affaires ont augmenté rapidement.

Chaque mois, nous ajoutons de Nouveaux Noms
notre liste de Clients.Réguliers, et chaque mois ap-
porte une Augmentation dans les Ventes a presque
chacun de nos clients.

Ce fait en dit plus long que n'importe quel argument.

Vous apprécierez notre service tout autant que nous
apprécions vos commandes.

Entrons en relation pour notre avantage mutuel.

2,
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?
avec la marchandise. Avant que les chaussures de
fantaisie fussent portées aussi largement, il y avait une
ra.son justifiable pour 1'usage de fixtures ornementa-
.es dans la vitrine. Il était nécessaire d’avoir quelque
chose pour mettre de la vie dans les étalages, et les
supports en joli métal poli répondaient admirablement
a cette fin. De nos jours la marchandise est suffisam-
ment attrayante par elle-méme.

Les supports en bois sont préférables

Réalisant ce fait beaucoup d’étalag.stes ont montré
une préférence marquée pour supports en bois d’un fi-
ni neutre, tel que noyer circassien, chéne foncé et aca-
jou. De nombreux modéles de cottc sorte de fixtures
ont été récemment lancés sur le marché. La plupart de
ces accessoires se rapportent a l'architecture de pério-
de connue telles que 'Adam, le William et Mary et le
l.ouis XVI. 1l est bien entendu que des couleurs ad-
ditionnelles sont nécessaires pour 1'étalage; des fonds
scéniques, des fleurs artificielles et des velours de to-
nalités douces pouvont étre employés avee modération.

Dans leurs efforts a obtenir des vitrines attrayantes.
le; étalagistes ont pour habitude d'y introduire des in-
novat ons de toutes sortes. Parfois ils disposeront les
chaussures d’une maniére originale, d’autres fois. ils

Cplaceront dans la vitrine quelques nouveautés dans

'espr’r d’attirer l'attent on du passant. Si la nou-
veauté exposée ainsi est attrayante, de tels efforts sont
ordinairement couronnés de suceeés. ma’s. a moins qu'-
il y ait une relation directe entre la nouveauté et la
marchand’se. 1'attention ainsi captivée est sans valeur
pour le marchand.

Prise dans son ensemble. la nature humaine st la
méme partout.  Les méthodes emp ovées & Montréal
pour amener les affaires dans un magasin peuvent étre
emp oyées avee succees a Trois-Rivieres ou ailleurs. Les
gens d'une ville d'une population de 500 000 habitants
ou plus ceront attirés par les mémes choses qui intéres-
cent les gens d'une ville de 5,000 de population.  Au
demeunrant, il y a des particularités tel es que les
gouts locaux et les caractéristiques d'une population
qui sont & cons'dérer. Ces points particuliers doivent
diriger le travail de ’étalagiste. Mais d’une facon gé-
nérale, dans les conditions ordinaires un genre de vi-
trine bon pour une localité 1’est pour une autre.

UNE NOUVELLE USINE MODELE

La nouvelle usine de Duclos et Payan pour la confec-
tion de renforts en f bre a été achevée récemment, a
Saint-Hyacinthe, Québec. Cette manufacture est mu-
niec de Ja machinerie la plus moderne, pour la fabrica-
tion des contreforts et des semelles intérieures. La ca-
pacité de cette nouvelle usine est de 100,000 paires de
contreforts par jour.

Il y a en.une bonne demande pour les chaussures en
caoutchouc et les claques du fait de 1’abondance de nei-
ge en décembre. Les marchands de gros furent assail-
lis littéralement de commandes par lettres et télégram-
mes, et les manufacturiers eurent toutes les peines du
monde & répondre A cette demande soudaine. Il n’y a
pas encore eu de ventes de claques & réductions comme
ce fut le cas a pareille époque les années passées. car
les marchands se rendent compte des difficultés qu’ils
ont et auront a regarnir leur stock. ce qui ne les mom-
pas & le sacrifier & bas prix. :
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NOUVELLE POSITION POUR M. HYMMEN

M. O. H. Hymmen qui vient d’étre nommé gérant de
la suceursale de Montréal de la Kaufman Rubber Co.,
suceédant a M. J. J. Duggan, a pris possession de ses
nouvelles fonetions. M. Hymmen avait été en charge
de I'entrepot de Montréal de la Merchants Rubber Co.,
dés DUorganisation de cette maison, il donna vite des
preuves de ses qualités de vendeur et ouvrit mpidcment
le marché a cette maison. 1l continua A visiter le com-
meree de toute la provinee pendant un certain nombre
d"années et demewra avee la Merchants Rubber Co
Jusqu’a ce que cette organisation fut absorhée par la
(fanadian Consolidated Rubber (o,

*Is’habileté, le travail persistant et les efforts conti-
nuels de M. Hymmen a veiller aux intéréts des clients,
portérent la Kaufman Rubber Co. & penser qu’eile au-
rait en lui un des hommes des plus progressifs et des
plus capables. Il est de notre avis qu’il a toutes les qua-
lités requises pour faire un bon gérant de succursale.

DES CONTRATS POUR SAINT-HYACINTHE

Ames-Holden-McCready viennent d’obtenir du gou-
vernement, un contrat pour la confection de 40,000 pai-
res de chaussures et la maison J. A. & M. Cité, pour
25.000 paires.

Les nouvelles listes de prix pour les chaussures en
feutre sont sorties, et la saison de vente pour cette li-
gne de chaussures pour les temps froids est arrivée. Les
voyageurs montrent «les collections trés attrayantes en
couleurs assorties et les nouvelles créations sont trés
plaisantes et artistiques. Les nouveaux prix montrent
une augmentation sur plusieurs lignes. tandis que
d’autres sont.en réduction.

Section de ‘“La Chaussure’’
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NOS VOYAGEURS SONT EN ROUTE

Avee une ligne complete de

Chaussures en Feutre
ANGLAISES et CANADIENNES

pour Tout le Monde

Bébés, Enfants, Jeunes Filles, Dames et
Messieurs.

Nous montrons une sé-
rie splendide de

FEUTRES
EPAIS

qui défie la eoncurren- -

Notre Série Spéciale de

JULIETS

sera de vente excellen-
te. Grande variété
de matiéres et
de couleurs.

ce et répond a tous
les besoins de cet-
te ligne de mar-
chandises

Nous sommes les seuls Agents Canadiens pour

La Daniel Green Felt Shoe Company, et vendons sa série merveilleuse de
Comfy de Fantaisie et Pantoufles de Boudoir.

Nous avons des VALEURS PARTICULIEREMENT BONNES dans tou-
tes ces lignes, et il n’est pas d¢ MARCHAND SOUCIEUX DE
PROGRES qui omette de voir nos VALEURS EX-
CEPTIONNELLES.

Nous avons une ligne pour convenir a chaque golit et & chaque bourse.

VOYEZ NOS VOYAGEURS, TELELEPHONEZ OU ECRIVEZ-NOUS
POUR PLUS AMPLES INFORMATIONS.

Scheuer, Normandin & Co.

8 Rue Ste-Héléne Montréal.
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Le Succes est-il dfi au Hasard?

Ce que dit a ce propos un des manufacturiers de chaus-
sures les plus prospéres du Canada.

La question ci-dessus ou son équivalent était récem-
ment posée & M. Joseph Daoust, de Daoust, Lalonde &
Cie, de Montréal, un homme qui est unanimement con-
sidéré dans le commerce du cuir et de la chaussure com-
me un homme ‘arrivé’’ selon la plus large expression
de ce terme qui implique miecux et plus qu’'un succés
commercial.

M. Daoust est dans la pleine force de l'age et en

vingt-cing ans, il n’a pas seu'ement fait sa marque dans
le commerce, mais il s’est imposé partout, par sa per-
sonnalité saisissante et les qualités sociales qui font
"émerger certains hommes des foules. Les prem:éres
occupations de M. Joseph Daoust furent comme em-
ployé chez P>. P. Martin et Cie, puis il fondait en 1891,
trés modestement, la maison de chaussures en gros, sur
la rue Saint-Paul, et de 1a fit progressivement cette mon-
tée formidable qui le classe aujourd’hui comme 1'un
des principaux facteurs des commerces de la chaussure
(et du cuir. Comme homme, M. Joseph Daoust occupe
‘un rang trés élevé, non seulement parmi ses am:s des
deux langues a Montréal, mais aussi comme une des
plus impressionnantes figures du commerce, par sa lar-
'geur de vue, sa perspicacité, et son caractére de fran-
|chise. Il est modeste jusqu’a l’excés et ce n’est qu’a
(force d’insister que nous avons pu savoir de lui, les
principes fondamentaux qui 1’on conduit au succeés.

““Je ne cro.s pas qu’il n'y ait que de la chance en af-

faires, nous dit M. Daoust’’; je pense que le succes est
le résultat d’efforts laborieux suivant certains princi-
pes bien définis, qui doivent conduire le jeune homme
'qui les adopte vers un avenir enviable et & une situa-
/tion commerciale solide.

|

' “‘Beaucoup d’hommes entreprennent trop de choses
‘en commencant. Ils ne se préoccupent pas de faire
‘des travaux de ‘‘fondation’’ érigés par une sévére ar-
mature d'efforts patients. Contentez-vous de commen-
cer suivant vos moyens et développez vos affaires au
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acte de la valeur de I’argent, son usage et sa manipula-
tion économique sont des secrets de valeur maitresse.
La mesquinerie est une mauvaise politique en affaires,
mais 'extravagance et le gaspillage sont choses pires.
Les dépenses, de nos jours, doivent étre séricusement
controlées. 11 y a une telle tendance a la dépense, que
cela cause de la géne dans bien des cas. Encore qu'’il
soit bon de ne pas étre avare, I'’homme qui ne perd pas
de vue que ce sont les petites fissures qui font sombrer
les navires, ne doit pas oublier les plus graves dangers
qui se cachent sur la route du navire commereial mo-
derne.  Les dépenses personnelles et d’affaires: de-
vraient étre guidées & un point qui serve & augmenter

fur et 4 mesure. Il y a
beaucoup de carriéres bri-
'sées qui sont le résultat
d’un faux départ. Quand
un homme a choisi son
métier ou arrété sa carrie-
rg, il doit 8’y fixer résolu-
ment. Celui qui a trop de
fers au feu est siir d’en
laisser briiler. Nous som-
mes & un age ou la spécia-
lisation est un mot d’or-
dre et ol la concentration
des énergies 4 un méme
travail est la voie de la
réussite. Cela ne paye pas
un homme d’affaires de
partager ses intéréts ou de
répartir ses énergies sur
d’autres entreprises, &
moins que celles-ci ne
soient alliées & son com-
merce régulier.

‘“La compréhension ex-

QUELQUES BONNES REGLES POUR LES
HOMMES D'AFFAIRES

Ne vous découragez pas; surveillez vos achats; n’a-
chetez pas d’une maniére exagérée;

Conservez une puissante vitalité en santé et en ar-
gent.

Portez suffisamment d’assurance contre le feu.

Soyez sobre ; demeyrez froid.

Contentez-vous de débuts modestes et appliquez-vous
a développer graduellement vos affaires.

Prenez garde de vous associer avee des gens malchan-
ceux ou incapables. .

Surveillez vos dépenses; mais sans mesquinerie.

Faites-vous des amis; mais non des favoris.

Ne prenez pas de nouveaux risques afin de vous re-
faire de pertes subies ou probables.

Fermez de suite un mauvais compte.

Tracez-vous une ligne de conduite; mais n’en faites
pas une régle trop rigide afin de pouvoir la modifier
selon les circonstances.

Ne dites pas ce que vous allez faire avant de 1’avoir
fait.

Section de ‘“ La Chaussure’’

les moyens de développe-
ment de ses gffaires.

““Un homme devrait se
faire le plus d’amis possi-
ble en affaires et trés peu
d’ennemis. Les amis, en gé-
néral, sont un actif et les
ennemis un passif; mais
les amis peuvent devenir
un passif si nous les
laissons nous détourner
de nos principes d’affai-
res honnétes et de nos am-
bitions.  Favoriser ses
amis, toutes choses étant
égales, est de bonne poli-
tique, mais leur donner
sans raison la préférence
en affaires est une pidtre
pratique qui peut causer
les pires désagréments.
Gardez-vous d'avoir des
ennemis, car indépendam-
ment des ennuis qu’ils
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La Parisienne

CREREREhs

=

Chaussures Pour Dames
EN STOCK

|

%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%ﬁ%ﬁ%ﬁ%%%%%%%%%

Modele 1021

Bottine lacée en chevreau de choix, tige de 81, pouces, trépointe et cou-
su Goodyear, talon militaire, 11/8.

Forme 2578; largeur C & D.

Aux bét.aillants:

Commandez immédiatement ce que vous avez besoin dans les chaussures
“LA PARISIENNE', et assurez-vous une livraison prompte. La marque de
chaussures ‘‘LA PARISIENNE'’ est synonyme de qualité, style et confort.
Notre garantie de donner satisfaction accompagne cette marque dans chaque
paire de chaussures. Nous fabriquons dans tous les cuirs et tissus de toutes
les nuances. Cette chaussure est vendue directement du manufa.ctuner aux
détailleurs seulement., Echantillons soumis sur demande.

La Farisienne Shoe Co., Limited
614 avenue Lasalle, MAISONNEUVE MONTREAL

)

4

e e o e e S e e Tl Tl i e il ===t

S
o
i;
Sy
S
]
S
Sy
i
i
-
O
S
. 5
I
o
Sy
i
o
S
S
of /
=
O
S

Section de ““La Chaussure”’

l

S



Vol. XXXI[—No 4 LE PRIX COURANI
peuvent vous occasionner directement, cela ne paye
cuére d’'avoir des gens qui parlent mal de vous et de
votre commerce. Soyez aimable, courtois et plein de
aucun preétexte, des choses désagréables surlui ou sur
tucun prétexte, des choses désagréables sur lui ou sur
ses affaires. Soyez ouverts et franes avee vos coneur-
rents et amis, en autant que vos intéréts commerciaux
le permettent. ('ela paye que 1’on sache que votre
maison est ouverte et honorable dans toutes ses manie-
res d’agir. ’

““La spéculation est une mauvaise politique en affai-
res. qu’elle se pratique sur le stock ou sur les achats
exagérés, ou qu’elle se manifeste par des risques pris
imopportunément dans les ventes. Nul homme ayant en
mains un commerce légitime n'a le droit de s’attendre
au sucees, s'il consacre le meilleur de sa pensée au mar-
ché du stock de bourse. Personne ne peut continuer
longtemps le jeu de 1'achat spéculatif sans s’y faire
prendre. (’est la méme chose en ce qui concerne la
vente & des clients douteux. Retranchez carrément nn
compte, lorsque vous jugez qu’il constitue un mauvais
risque et reportez 1'énergie que vous auriez perdu sur
ce client, a faire d’autres clients meilleurs.

“Une des tentations les plus communes en affaires.
c'est de prendre de nouveaux risques pour couvrir les
anciens. Beaucoup de personnes prendront de nou-
veaux risques avec une maison qui a fait une mauvaise
faillite dans 1’espoir de se rattraper des pertes précé-
dentes. Les résultats de pareil jeu se traduisent, le
plus souvent. par une perte nouvelle.

“L’homme qui croit que les affaires se font toutes
seules, ou qui laisse son commerce se développer sans
plan défini court des risques sérieux. L’édification
d’un commerce, tout comme n’importe quelle sorte de
bonne construction, doit étre basée sur un plan défini,
Prévoir les moyens d’arriver au progrés, c’est faire
appel au progrés, tandis que laisser tout aller au ha-
sard. c’est se réserver fatalement de désastreux mé-
comptes. Suivre un plan d’affaires. ne signifie pas né-
cessairement que des régles ou des méthodes fixes, rigi-
des comme du fer, doivent étre toujours suivies. Les
méthodes qui ne semblent pas donner de bons résul-
tats devraient étre écartées, encore que trop de chan-
gements fréquents deviennent aussi nuisibles que la
routine. C’est une excellente chose pour un homme
d’affaires, d’avoir un but et de faire un effort soute-
nu et énergique pour y atteindre. S’il fait mieux que
ce qu’il espérait, cc qui est p'us que probable s'il
travaille avec pers'stance & atteindre le but qu'l s’est
fixé. c’est autant de gagné pour lui. et c’est la juste ré-
compense de son labeur sans défaillance.”’

FEU M. FELIX PLOUFFE

M. Félix Plouffe est décédé 3 Montréal, le 12 janvier
1918. & 1'age de 79 ans et 2 mois aprés un repos forcé
de quelques jours seulement.

Bien que retenu chez Ini depuis quelques sema‘nes, a
cause des grands fro's que nous awons subis, M. Plouf-
fe continuait a servir sa clientéle. ¥ mettant toujours le
méme dévouement et Ja méme ponctua'ité.

(éta’t un travailleur d’un courage a toute épreuve
et qui ne devait. dmmf il sonvent. se reposer qu ‘aprés
sa mort. Ceux qu’ sont allés le voir alors qu'il était
exposé chez lui. n’ont pu s ’empécher de dire en vovant
cette figure calme. qu'’en effet, il se reposait enfin
aprés son rude ]abeur.

Ce fut un homme juste, droit. honnéte, n’ayant qu’u-
ne parole,

T
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M. Plouffe naquit a Saint-Ours, en 1838, & 14 ans, il
¢tait apprenti cordonnier, et A 18 ans. il partait pour
Saint-Paul, Minnesota, d on, avee un groupe d’amis, il
courait vers le pays dv I'or, Ta Californie.

A cette épogue, il n'y avait pas encore de chemins de
fer sur cette route, et le \ova‘n se fit a pied, car la
sceule voiture (trainée par 2 bhoeufs), dont le groupe de
voyageurs disposait, servait i transporter les vivres

I était intéressant d'entendre M. Plouffe raconter
les péripéties de ee voyage, on il v avait du miracle
[mlfm\ et du [nqmmt souvent, Le vmupe attelgmt San
Francisco. aprés un trajet de 5 mois moins 4 jours.

M. Plouffe revenait au pays en 1868, portant dans
une ceinture en chamois (qu'il a eonservée) une petite
fortune de $10,000, formée de pidces d’or de $20.00.

I épousait en 1869, Clémence Blanchard, petite-fille
du capitaine Blanchard, mélé aux troubles de 1837.

De ¢e ménage sont nés sept enfants dont 4 survivent :
Mlle Amintha. Mme Guilbault, (Robertine), Mme Veu-
ve A O, Slopes (Evt), pianiste eélébre, actuellement, i
Londres. et Albérie. employé des douanes &
Montréal.

M. Plouffe a toujours été un ardent de la chaussure:
apres avoir 6té a la téte d’'un magnifique commerce de
chaussures a Sorel. pendant plusieurs années, il était
venu s'établir & Montréal. i1 y a 22 ans. comme ‘‘job-
her” — ce qu'il fa'sait encore lorsqu’il est mort.

Il ne laisse que des amis et une réputation dont sa
famille a le droit d’étre fiére.

LES BOTTINES A HAUTE TIGE EN ANGLE.-
TERRE

Leur suppression

On a demandé au Parlement anglais la suppression
des bottines a haute tige.

Lord Claund Hamilton a en effet demandé au cours
de la séance du 5 décembre au sous-secrétaire d'Etat
a la guerre. si aucune disposition n’allait étre prise
pour restreindre 1’emploi des bottines hautes pour fem-
mes. alors que les besoins de cuir pour la guerre sont
énormes et que le cuir est trés rare.

M. V. Kennedy, a demandé & la méme occasion s’il
était vrai que les talons des bottines pour femmes
étaient fabriqués en bois.

Enfin M. Whitehouse a demandé si, en méme temps,
la-hauteur des talons n’allait pas etre limitée.

M. Forster a répondu qu’il savait que le ministre de
la Guerre. d’accord avee le ministre du Commerece, al-
lait officiellement réduire la hauteur des tiges de
chaussures de femmes.

De son coté. M. .J. Kees. a demandé si. par la méme
occas’on on n’allait nas prendre une décision a propos
de la loneneur des junes. Cette derniére question a
6té aceneillie par des rires.

Vojei. d’autre part le texte offic’el de la mesure ])I‘l-
se par lec antorités anelaises le 6 décembre:

Anrds le Ter janvier 1918 et sans autorisation spéeiale
du Directeur du Dénartement des matiéres premidres
la fabriecation des_ hottines nonr fémmes dont la tige
est en enir et mesure plus de 7 pouces. 4 part’r de la
naiscance du talon. ou de 8 pouces si la tige de la
chausenre est en autre matidre que du cuir sera inter-
dite. T.’achat et la vente de ces bottines sans antori-
sation spéciale. seront prohibés aprés le ler février

1918. =
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THE
Grand BOSTONIAN

Avantage RN
D’Achat ,

D’ABORD:—Nous avons un précieux avantage d’achat, étant
en position de choisir chez tous les principaux manufacturiers,
les LIGNES QUI SE VENDENT LE MIEUX.

Nos facilités nous permettent d’acheter par grosses quantités
et d’avoir en tous temps un STOCK EXTREMEMENT IM-
PORTANT de ces chaussures des meilleures qualités.

Et, achetant comme nous le faisons, en aussi grandes quantités,
cela nous permet de vous offrir CES LIGNES DE QUALITE
SUPERIEURE a des prix excessivement avantageux.

ENSUITE: — Vous pourrez juger du premier coup d’oeil
combien vous pourrez tirer parti de notre stock considérable
de lignes de qualité se vendant rapidement & des prix vous pro-
curant de bons profits, ce qui vous prouvera le gros avantage 4
que vous avez.3 acheter & : _ l

JAMES ROBINSON

- MONTREAL |

' oL Section de ““La Chaussure’”
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DANS LE MONDE DE LA CHAUSSURE

M. Gordon S. Hubbell qui ces deux derniéres années
otait chez Paul Galibert, Montréal, vient d’étre attaché
au personnel de vente de W. A. Lane and Co., mar-
chands de enir a Montréal.

e ‘ e e e

Dans ted récents contrats aceordés pour 50,000 paires
de chaussures pour 'armée par le département de la
Milice et de la Défense, Ottawa, 25,000 paires ont été
accordées & la Plessisville Shoe and Leather Co.. Ples-
sigville, Qué., a $4.79 la paire, ct la balance de 25,000
paires fut accordé a la Scott-Chamberlain Timited,
London, Ont., & $4.86 la paire.

S & ¢ @

La maison Aird & Son, Montréal, montre pour 1'au-
tomne, en outre de ses lignes usuelles de chaussures en
cuir, une série compléte de chaussures pour hommes,
dames, demoiselles. et enfants, en combinaisons de cra-
venette et de cuir. Ces articles.sont doublés de laine
en différentes épaisseurs et conviennent tant pour le
dehors que pour I'intérieur. En produisant cette série,
la maison Aird & Son répond a une demande de chaus-
sures & bas prix qui soient confortables et de style.

& & ¢+ 8

M. Harry F . Taylor, qui a pris place récemment
dans le personnel de vente de 1'International Supply
('o,. de Kitchener, Ont., et est maintenant & la succursa-
le de Montréal est considéré par le commerce comme un
des voyageurs les plus affables et les plus adroits. M.
Harry F. Taylor fut pendant quelgque temps au service
de la L. H. Packard & Co., puis de J. G. Trudeau & Co..
et de la Perfection Counter Co., de Montréal. TI comp-
te de nombreux amis parmi les manufacturiers de

. chaussures dont il a toujours défendu les intéréts.

LE PRIX COURANT.
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M. Edgar Clément, tanneur, a formé une compagnie
sous le nom de Edgar Clément, Limited, avec une ca-
pital-actions de $200,000, pour manufacturer, vendre et
faire affaires dans les cuirs. Parmi les noms de l'in-
corporation, citons: M. E. Clément, E. L. Cantin, J. D.
Vermette, ete. '

® % ¢ @

Nous avons appris avee regret la mort de M. Uldéric
Cantin, manufacturier de enir. 11 était agé de 66 ans,
et fut pendant un certain temps échevin représentant
le quartier Saint-Valier & Québec.

L B
® @ * 0

M. Fred. J. McCann, a été nommé gérant du départe-
ment de chaussures de la maison Ogilvy. Montréal. On
ne pouvait faire meilleur choix.

® & ¢ 9

M. Harold G. Green, avtrefois de Montréal, a été
nomme assistant-gérant de la succursale d’Ottawa de la
Gutta Percha and Rubber Limited.

* 8 ¢ @

L'Inde est le plus gros et le plus important produe-
teur de peaux de 'Empire Britannique, la quantité de
peaux de vaches brutes disponibles chaque année étant
de 11,000,000, dont environ 3,000,000 sont tannées dans
le pays. Avant la guerre, 5,000,000 de peaux, envi-
ron étaient exportées annuellement en Allemagne et en
Autriche.

® & & &

Le major John Roy. un officier bien connu de Qué-
hee, du 22iéme Bataillon Canadien-Francais, a été dé-
coré de la (‘roix Militaire, pour sa bravoure sur les
champs de bataille. M. John Roy est le frére de M.
Paul Roy. de Montréal, le marchand de cuir bien con-
ni.

RENSEIGNEMENTS COMMERCIAUX

CHANGEMENTS COMMERCIAUX

DISSOLUTIONS

Quennevile et-Guér'n, Montréal, H.
Guérin v. D. Bélanger, G. Hémond.
A. R. Farley, filé le 17 janvier 1918.

NOUVELLES FIRMES

Guy Flour v. Market, Montréal, F. .J.
McKenna, séparé de hiens de E. E. '
McCarthy, depu’s le 1 novembre
1917.

S. Bourassa & Fils, Montréal, D. Bou-
rassa, non marié, depuis le 14 jan-
vier 1918.

Desaulniers & Co, Agent Général,.
Montréal, 1. Gohier séparé de biens
de J. A. E. Lesauln’ers, depuis le 16
janvier 1918.

sident.

15 janvier 1918.

Socialle de Mille Roses, A. Bois, de-

" puis le 18 janvier 1918

J. Ducas Co., Montréal E.,, Anagnosto-
poulos, séparé de bieng de .J. Ducas,
depuis le 15 janvier 1918.

Western Grocery. 1221 Avenue Green.
J. Bercovitch, séparé de biens de L.
Bercovitch, depuis le 12 janvier 1918.

Mont Royal Milling & Mfg. Coy., Ltd.
Montréal, Incorporé par L.P. fédéral,
le 2 octobre 1917.

Star Dress Mfg. Co., Montréal, Pesak
Ovstrosky, LeNigog,
lin, tous deux non mariés, depuis le

Robert LaRoque de Roquebrune, sépa-
ré de b'ens de S. Angers, F. Préfon-
taine, séparé de b'eng de Rose-Anna
Bélanger, Léo Pol Morin, non marié.
Canadian Utllities and Engineering

ments ¢t manteaux pour femmes,
Montréal, Louis Mendels, en com-
munauté de biens de. M. Silver, de-
puis le 28 Janvier 1918.

Ruby Mfg. Co., 285 Notre-Dame O.,
Montréal, D. Rabinovitch alias Ru-
by. séparé, depuis le 10 jonvier 1918.

Nova Scotia Fruit Exchange, Mont-
réal, John Gl'ch, de Saint-Jean, N.-
B., séparé de biens -de Jennie Glick,
depuis le 11 janvier 1918.

Cannow Ball  Messenger Co., Mont,
Harry "A. Docks, séparé de bhieng de
Sarah Bernstein, depuis le 28 dé-
cembre 1917.

The Stag Shoe Co.,.Montréal, Hyman
Sabloff, Essidor W'senthal, filé ‘le
19 janvier 1918.°

Ruky Mfg. Co., Montréal, Ann‘e Gu-
gingky, séparée de biens de D. Ra-

D. W. Ross, pré-

Solomon Kes-

A. Rosenberg, Erg., Montréal, E. Tay- Co.,, Montréal, Montagn, Arkins binovitch, filé le 14 janvier 1988.
lor, géparé de biens de A. Rosen- Stafford, séparé de biens, Robert : et o i
berg depuis le 16 janv'er 1918 Grea Finnle, séparé de biens de Hamilton Carhratt Cofton Mills, Ltd.

J. James, Commiss‘on, Montréal, J.
James, séparé de biens de J. Schnei-
derman depuis le 16 janvier 1918.

Merit Press, Montréal O., Marchand,
séparé de biens, depuis le 16 janvier
1918,

F. R. Scandrett, agent manufacturier,
Montréal, F. R. Scandrett, séparé de
‘biens de E. Clemens, depuis le 8
Janvier 1918.

1917.

Ethel Kate Smith depuis le 16 mars

Jos. Payette et Fréres, liqueurs, Ovila
Payette, non marié, Jos. Payette, 8é-
paré de biens de Germaine Basset,

(depuis le 16 janvier 1918. ’

I. Lalonde et Cie, bouchers, 2103 Saint-
Jacques, I. Lalonde, non marié, de-
pu's le 14 décembre 1917. 3,

Ls. Mendels, manufacturier -d’hablillg- .  «

Section de ““ La Chaussure’’

Montréal, incorporé par L.P. fédéral,
le 6 octabre 1917, F. M. Dixon, pré-
gident.

Stag Shoe Co., Montréal, Abe Winer,
1. Wigenthal,- fous deux séparés de
biens .depu‘s le 12 janvier 1918,

- Massad - ‘Nissrallah, vues animées,
Montréal, S. Massad, G. Nisrallak,

_sii#*deux non mariés, depuis le 18
Janvier 1918. .

3 e
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| ‘70us devriez tenir en magasin
un assortiment complet de

Chaussures de la Marque Star

E
é
=
i
E pour
S
=

Garcons et Filles

(Turns ou McKays)

Manufacturées par

The Star Shoe Co., Limited

1464 Rue Ste Catherine Egt . . MONTREAL

Attendez! Attende:!

Nos échantillons dans toutes les derniéres
créations pour la nouvelle saison sont main-
tenant préts et veuillez ne pas placer vos
commandes avant d’avoir examiné ces spé-
cialités:

“Hommes G. Y. Welts et
McKays”

“Femmes McKays”
“Garcons Receiding Toes”

Notre représentant, M. Auguste Marti-
neau, qui a sa salle d’échantillons au No 502
rue Sainte-Catherine-Est, suite 111, aura le
plaisir de vous exposer bientdt toutes ces
nouveautés et nous sollicitons votre bon ac-
cueil et la faveur de vos commandes.

Vos tout dévoués,

HOME SHOE CO., Limited

Tél Est 7009 327 rue Amherst, Montréal

Ir

J. H. TETREAU, Président
W. L. LAPLANTE, Sec.-Trés.

Section de ““La Chaussure’’
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Mercantile Marine Agencies of Cana-
da, Ltd, incorporée par fédéral L.P.
le 10 décembre 1917, A. C. Casgra'n,
président.

J. R. Claude, Regd, Montréal, J. Dion,
f16 le 6 janvier 1918.

J. T. Marchand et Cie, bois de cons-
truction, Montréal, J. T. Marchand.
filé le 10 janvier 1917,

L. Payne et Cie, Montréal, E. Payne,
filé depuis le 10 janvier 1917.

Hagaper n et Matiegean, 43 Craig, I.
Senakrein, Hagapee n, H. Matiegean,
filé depuis le 8 janvier 1918.

O'Brien et William, Courtiers, Wm.
Pat. O'Brien, Murray E. Williams, fi-
16 le 10 janver 1918,

Style Brand Clothing Co., 918 Saint-
Laurent, H. Glickstein, B. Berns:
tein, I. Julius, filé le 9 janvier 1918.

Wing-Lung Co., Montréal, Lee Wah
Yuen, Woo Quong Clun Who Yuen

Kew, Lee Shee, ILee Vuick, Hong
Wing, Lee Bong, Lee Sung Hee,
Mark Yin Tow, Mark Kee L.ng,
Mark Yin Lin, Woi lung, Lee Sing
Dark, Mark Kee Fong, Wong You
Ark, Leauro Chong, Lee Mo Ron, Lim
Ark Maw, Lee Yin Geow, Lee Ching
Chung, Lee Yung Nung, Ching Kee
Tal, Lee Quong Sping, filé le 9 jan-
vier 1918.

Montreal Land and Improvement Co.,
Montréal, S. Godin jr., filé le 9 jan-
vier 1918.

Benoit et Dolbec, bois et charbon,
Montréal, Eug. Dolbec, E. Benoit, H.
Jarry, de Saint-Mathiag, filé le 9
janvier 1918,

The Rosemount Land and Improve-

-
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ment Co., Montréal, S. Godin, jr., fi-
16 le 9 janvier 191s.

J. Cohen Co., Montréal, S. Golub, fem-
me séparée de biens de J. Cohen, fi-
1¢ le 9 janvier 1918.

Durand et Durand, plombiers, Mont-
réal, I. Durand, L. Durand, filé le 10
janvier 1918.

Naoum Brothers, Montréal, Michel
Naoum, T. Tpistina. séparé de bens
de A. Naoum, fil¢ le 9 janver 1918.

The Artistic Ladies Tailoring Co.,
Montréal, R. €. Cabot, B. Maron, s6-
paré de bieng de Samuel Shrago-
viteh, filé le 11 janv er 1918.

Provincial Tobacco Co., Montréal, S.
Marcus Frdman, filé le 11 janvier
1918,

Central Garage, Montréal, E. Héroux,

de Longueuil, en communauté de biens
de Louise et Saucier, J. A. Morin, fi-
16 le 11 janvier 191X,

Birks Corner et Co., Thé et Epiciers
en Gros, Montréa'. A, Birks, A J
Corner, fil1¢ le 12 janver 1918, Cen-
tral Motor Serve Garaze Mont-
réal. A. Coutrois, J. Gauther 16 le
12 janv er 1918,

His Majesty T.ad es Service Tailoring
Montrénl S Lecbhoviteh 10 Leebo-
vitch, f.16 le 12 janvier 1918
DEMANDE DE SEPARATION DE

BIENS

A. Beleau. Montréal v [ Trudeau

G. Fortin de Lach ne v. David Monet-
te.

M. Ralph, Montréal v. N. Freedman.

G. Viau, Verdun v Jos Faille,

B. Bercovitch, Montréa! v. Ls. Yelin.

1918 47

AVIS DE DIVIDENDE

Dechéne et Houde, d'Hébertville Sta-
tion, un premier dividende payable
le 4 février, par Lefaivre et Gagnon,
Québec, curateurs,

Ferdinand Leroux, Montréal, un pre-
mier dividende payable le 31 janvier
par L. Bélanger, curateur.

Geo. COté, La Tuque, Montréal, un pre-
m' er dividende palable le 5 février
par Lefaivre et Gagnon, curateurs.

J. K. Juneau, de Saint-Féliclen, un
deuxiédme dividende final payable le
5 février par Lefalvre et Gagnon, de
Quéhec, curateurs.

ABANDON JUDICIAIRE

Par Jos. Larose, de Saint-Chrysost0-
me v. Bédard et Bélanger, Québec,
gard’ens provisoires,

PPar J. A. Langla's, Hull v. J. E. Cou-
ture, de Hull, gardien provisoire.
I'ar Jos.  Sauvé, Montréal v. J. W.
Michaud., gardien provisolire, -
N Giroux, Montréal, V. Lamarre, gar-

dien provisoire,

COMPAGNIES PROVINCIALES

(‘e d’Aqueduc Hébertville, Saint-
Bruno. & Hébertville Station, $49,-
000

La Cie J H. Giroux, Ltd, Trois-Rivia-
res $49.500.

I.a Rosa. Ltd, Montréal, $20,000.

Ls. Beaubien, Ltd, Québec, $149,000.

PASSANT PAR CHEZ VOUS ,

Nos voyageurs vont passer par chez vous avec des

ECHANTILLONS:
YAMASKA

Un assortiment de chaussures pour Hommes, Garcons,
Jeunes Gens, Dames, Demoiselles ¢t Enfants qui répon-
dra a toutes demandes journaliéres pour chaussures
d’un prix modéré qui conviennent aux gouts et soient
d’un bon usage. (‘es chaussures sont a des prix qui
vous permettent de faire un bon profit.

LA COMPAGNEE J. A. & M. COTE

ST-HYACINTHE, QUE,

Section de ‘‘ La Chaussure’’
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Département des Lainages

Si le Gouvernement Anglais permet 1’exportation de la laine, nous
serons en mesure de vous livrer des nuances d’art en Lainage Zéphir,
pour Vestes en tricot, etc., pour 'automne, dans les teintes suivantes:—

2 temtes en Vert 3 teintes en Mauve

3 ‘“ Bleu 3 ‘“ ‘ Faience

3 ‘“ ‘“ Vieux Rose 3 ‘“ Marron

2 ‘  Jaune 1 “ “ Bleu-Marine
3 ‘ ‘ Verts Nouveaux 1 Y % Violet

3 ‘“ “ Rose Blanc Créme.

3 [ ] Rouge

ECRIVEZ-NOUS POUR COTATIONS.

Département des Soieries

Nous avons des stocks complets de soieries en mains pour répondre
a vos besoins du printemps, et comprenant:

En noir et en couleur: Taffetas
Messalines
Failles
Popelines
Crépes de Chine
. . Soies Japonaises
Aussi: Fantaisies

GREENSHIELDS LlMlTED

17 Square Victoria = :: Montréal

“Tout ce qui se fait en fait de Nouveautés’’

P PP EEEEREERTERDEDDDOOO

Section .Tissus et Nouveautés- -
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Les Données de la Mode

Porte-t-on des manteaux de tissu garnis de fourru-
re ou bien des manteaux de fourrure agrémentés de

tissu? Vraiment on ne saurait le dire, tellement l'un
compléte I’autre dans les créations de cet hiver.

Rien n’est joii comme ces vétements de satin noir
dont tout le bas au-dessous des hanches, ainsi que le col
et les parements, est fait en fourrure. Leurs cols volu-
mineux et douillets, si seyants, si confortables, nous en-
veloppent jusqu’aux yeux, dans de grands plis sou-
ples! Montés a plis sur la nuque, ils se tiennent de-
bout dans un joli mouvement arrondi quand ils sont
ouverts; dans certaines maisons de couture, on y dissi-
mule un peu de toile par derriére afin de les maintenir
bien en place. Pour étre jolis. ces cols doivent former
pelerine et tomber sur les bras presque au coude. On
peut, a défaut de fourrure, obtenir des effets heureux
avec de gros tissus bourrus d’une teinte tranchante.
Un joli manteau porté par une élégante est en velours
de laine d'un gris beige, entiérement doublé de erépe
de chine noir. Les parements et le grand col étaient en
duvetine noire; ce dernier, drapé trés large et souple,
se fixait de coté par une grande boucle noire dans la-
quelle passait un pan tombant négligemment sur 1’é-
paule.

La ligne de la taille est partout trés allongée, peu
marquée, et en général plus basse derriére que devant;
la ligne ainsi obtenu, nonchalante et souple, évoque le
moyen age. Les poches ne sont plus indispensables,
surtout,pour le manteau de ville; mais les vétements
de sport les exigent, aussi bien pour la commodité que
pour la garniture. Beaucoup de modeles des grandes
/maisons, inspirés par le burnous arabe, s’enfilent par la
‘téte. A premiére vue, ce genre ne parait. pas pratique,
car on se demande comment on peut quitter ce genre
de vétement; pourtant ’ouverture est suffisamment
grande et le manteau assez ample pour glisser des épau-
les sans effort une fois assise, et au départ on peut le
remonter sans difficulté avant de quitter sa place. Ce
zenre de manteau a un grand succés actuellement; il
présente 1’avantage de supprimer l’ouverture devant,
et la silhouette est ainsi plus affinée. .

. Les ‘““petites robes’’ sont plus charmantes que ja-
mais. Elles présentent bien des avantages, supprimant
la chemisette dont le blanchissage devient une vérita-
ble dépense, et ne demandant que peu d’entretien. Les
lignes doivent étre allongées et simples; pas'd’a_cces-

soires de lingerie, peu de garnitures; la taille est a
peine indiquée par les ceintures drapées autour des
hanches et nouées de edté. Beaucoup de ces robes sont
composées d’un tissu brillant et d’un tissu mat, satin
et drap, faille et duvetine, velours et crépe de chine.
La sous-jupe, trés étroite, peut envelopper le corps une
fois et demie sans étre fermée, produisant ainsi la li- -
gne étroite et cependant ne bridant pas les jambes. Les
¢légantes continuent a porter la jupe assez courte, aus-
si bien pour le genre tailleur que pour la robe d’inté-
ricur, quoique certaines toilettes de diner soient agré-
mentées d‘une pointe ou d’un pan touchant & terre mé-
ritant & peine le nom de traine et cependant allon-
zeant la silhouette. Les Anglaises ont adopté la robe
plus longue, leurs jupes touchent presque terre. Il faut
convenir que si la ligne allongée n’est pas disgracieu-
se, elle vieillit et alourdit et que nous avons raison de
préférer la silhouette jeune et amusante que donne la
robe courte.

Lies couturiers auront beau chanter les louanges des
manteaux et affirmer que le costume tailleur se porte
moins, les femmes y tiennent encore, pour la simple
raison que rien n’est plus facile a porter ni rien n'est
aussi pratique a mettre. Selon la fourrure qui enve-
loppe le cou frileusement, et le chapeau qui le complé-
te, le méme costume tailleur est transformé et peut
aussi bien se porter le matin pour les courses que 1’a-
prés-midi pour un thé élégant, considération trés ap-
préciable a I’heure actuelle.

La coupe est essentielle, bien plus importante souvent
que le tissu. On revient tout a fait & la grande sim-
plicité. La jupe étroite-et courte, avee au sans poches,
est d’une ligne droite et amincissante. Lia jaquette des-
cend presque aux genoux, elle est de forme un peu
militaire, avee poches, le tout aussi masculin que possi-
ble. Un modéle charmant est en jersey de laine bour-
rue et chinée, ni vert ni brun; une étroite ceinture du
méme tissu se croise devant et boutonne de co6té, les
boutons boules sont en cuir. La jupe a deux plis de-
vant, cousus a plat, encadrant les deux cotés du tablier
devant et finissant en poches a la hauteur de la han-
che. Un immense col de fourrure, que nous savons
n’étre que du vulgaire lapin, mais traité si h:}bilel.ner}t
que les yeux les plus inquisiteurs — et le lapin lui-mé-
me — ne se s’y reconnaitraient pas, ajoute une note fé-
minine et seyante & la sévérité de ce costume pratique.

8ection Tissus et Nouveaités
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La Seule Fabrique Canadienne-Francgaise au Pays

Bas prix

S p Commandes
ervice

prompt par poste
: remplies
e

ssuré avec soin

assuré

Casquettes de haute qualité pour hommes et garcons.
Chapeaux pour enfants. Confection solide.
Elégance et bon goit réunis.

%MM&”M

11 Rue Notre-Dame Est, - - MONTREAL
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AGHETEZ V05 VETEMENTS TOUT FAIT:

A LA

MANUFACTURE DE HARDES

DE
VICTORIAVILLE (P.Q.)

o=——x=30

Vous trouverez dans nos vétements pour hommes,
garcons et enfants, une coupe élégante, un fini parfait et
une étoffe durable,

ESSAYEZ NOS LIGNES

Elles plairont a vos clients et vous donneront
de bons profits.

OFE=—:==10 ‘

La Manufacture de Hardes de Victoria\(ille

NOTRE COSTUME REGULIER FORME

_VICTORIAVILLE -(P.Q.)

SAC A TROIS-BOUTONS___

‘_ Rection T ne ot Nanve  ntée
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Les Rapports du Marché des Nouveautés

Le coton brut

En dépit de sauts dans des directions différentes, le
coton ‘sur place est demeuré pratiquement an méme
prix penttant le mois, entre 30¢ et 3le. Les rapports

de n‘c‘olto du g011¢érnemont des Etats-Unis, en ce qui’

concerne 1¢ eoton ‘ont été’ en-dessous des prévisions ef
ont contribué & maintenir les prix.

Les marchands deé'wrod’ canadiens vendent presque
invatiablement Te (-ntdn ititzdessony des prix dés''mia-
nufactures, parce qu’ ils ont 'de gros stocks' et en font
hénéficier leurs clients.

Nous donnons ci-dessous les cotations sur quelques
ligne réguliéres de produits de coton, montrant les prix
il y a un an, ce que les marchands de gros deman-
dent a présent, et ce qu’ils seraient en droit de deman-
der, suivant les ecotations des manufactures.

1916 1917 Base de
Manuf.
(‘otons impirmés canadiens. . . 12-13 1714 21
Flanellette blanche, 34 pou-

BOB (i 55 % ww % s wE e 15 2014 23
Flanellette rayée . . . . 171, 2134 2314
Ginghams . . 1215 16 20-21
Draps canadiens 2814, 4814
(‘anevas Savannah 1814 3514,
Sacs de coton $26.00 $40.00

Ces changements de prix, encore que trés importants
ne sont que minimes, comparés avec les ginghams écos-
sais. Ces derniers sont encore importés dans les modeé-
les les plus clairs et sont offerts au commerce a 27%
cents la verge, contre 10 cents environ avant la guerre.
Les usines canadiennes ont vendu leur production de
lignes de ginghams pour jusqu’en octobre, et il y aura
une rareté considérable dans cette ligne.

La laine en hausse

Il a été annoncé officieusement que les prix qui se-
raient payés aux éleveurs australiens pour la prochai-
ne tonte représenteraient une augmentation d'environ
20 pour cent. Les approvisionnements de 1’an passé
arrivent encore et iln’y a pas i craindre de disette im-
médiate. I.’embargo placé par les EtatsUnis sur toutes
les laines et prodmts coupera a un certain degré cette
source d’approvisionnement et les restrictions ang'ai-
ses indiquent que le Canada devra compter exclusi-
vement sur ses approwsmnnements domestiques et sur
ee qui lui sera alloue d’Auqtrahe et de Nouvelle-Zé-
lande.

_ Irrégularité de 1a soie

I1 n'est pas 1mprobable que les prlx de la soie bais-
sent dans un avenir prochain. Les soies manufacturées
sont demeurées fermes encore qu’il se soit manifesté a
leur égard beaucoup d’irrégularité. Les soies Habutai
par exemple, ont montré des hausses de 3 & 4 cents la
verge. tandis que quelques lignes ont subi un fléchisse-
ment léger.

Les snies suisses et francaises continuent a arriver en

assez bonnes qualités quoique la situation militaire ita-
lienne ait réduit la matiére premiére. Les marchands
canadiens font rapport que leg satins, les taffetas, les
fou'ards et les crépes de Chine sont des articles de ven-
te papulaire. ;Les. fantag.sleq sont bonnes en carreau-
tés gmghams et en écogsais, ainsi qu’en rayures; les
combinaisons de satins et de taffetas se vendent egalo-
ment bien.

Section Tissus et Nouveautés

Les toiles

La situation de la toile n’a fait que se compliquer du
fait des pourparlers de paix entre la Russie et 1'Alle-
magne. Une partie des npprmlﬁ)onncnwnt\ bruts qui
ctaient employés dans les usines irlandaises venaient
de Rassie, en outre. d'une bonue quantité de semence, Si
une paix est signée entre la Russie et les puissances du
Centre, I'Allemagne achétera, sans. nul doute, ees ap-
provisionnements, coupant ainsi cette source anx An-
elais et leurs alliés.

Les usines irlandaises ont récemment annoneé, une
hausse de 15 _pour cent, sur les pli\{ existants et des
prix encore p'us élevés sont A prévoir avant l'mgztmnm
De splendides damasquinés sont manufacturés, qui sont
composés entiérement de fil de coton mercerisé, et con-
stituent un bon suceédané pour les articles de toiles,

La fourrure brute, en hausse

Les marchands de fourrures font rapport que la chas-
se sera plus petite cette année. Beancoup de trap-
peurs indiens se sont engagés et nombre de blanes qui
se livraient & la chasse ont été attirés par 1'offre de
aros salaires qui leur a 6té faite pour ailleurs. Toutes
les fourrures sont en bonnes demandes et les prix sont
plus élevés de 10 & 35 pour cent selon 1'espéce, sur
ceux de 'an passé. Ties rats. les renards et les martres
sont les pelleteries canadiennes qui se vendent le
mieux: il v a aussi une demande considérable pour le
castor. o

Les peaux plus faibles

Pendant le mois passé, une faiblesse considérable
s'est développée sur le marché des poanx Les peaux
de veau xet de vaches ont ba'ssé de 10 & 20 pour cent.
Les peaux de moutons scules sont~demeurées fermes,
du fait de la sitnation de la laine. e calme de la de-
mande et 1’arrivée de gros approvisionnements ont été
les raicons principales de cet affaissement. ('ette baisse
ne semble pas avoir affecté le marché du cuir. quoique
durant ’année, il v ait eu d’importants déelins aussi.
dans ce produit fini.

Linoléums et Toiles cirées

Il n'y a pas eu de hausse récente sur les toiles cirées
canadiennes et sur les linoleums, mais les lignes an-
olaises ont augmenté pendant le mois, d’environ 33 1-3
pour cent. Tes manufacturiers de ces lignes font des
efforts surhumains pour remplir les commandes cana-
diennes et font véritablement des prodiges: néanmoins,
la queqfinn de livraison est devenue un probh'éme telle-
ment sérieux que les marchands de gros se voient for-
¢és de plus en plus de s'adresser aux manufactares ca-
nadiennes. Citons.comme exemple de ’augmentation
formidable de la toile cirée onglame une qualité ordi-
naire qui se vendait avant la guerre & 22%; cents et
qui est maintenant & 85 cents .goit une avaunece de 300
pour eent approximativement.

Les toiles eirées canadiennes se vendent a preqon’r au
commerce de détail aux prix suivants:. :

Toile cirée 8-4 et 10-4 . 42 cents,
Toile cirée 4-4-et 6-1 .. . 43 cents.
Linoléums. qualité E, 4 62: centss.
Lino}éltms, qualité: B, 16- . 70 cents.

Ceci se compare_avee les prix d 11 vaun an, de 36¢

1t
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Pour 'Automne 1918

Nos Collections d’Articles de Nou-
veautés sont préts a présent.

Nos voyageurs sont en route pour
vous les montrer.

Nos qualités sont bonnes-—Nos prix
sont avantageux, car ils ont été
cotés avant la derniére hausse.

Commandez de Bonne Heure

|

vos approvisionnements d’autom-
ne, cela vous évitera de payer des

prix plus élevés et écartera toute
déception dans les livraisons.

Si vous n’avez pas encore vu nos
voyageurs écrivez-nous sans tarder.

P. P. MARTIN & CIE (llmztee)

Fabrlcants et Marchands de Nouveautés
~ MAISON FONDEE EN 1843

50 Rue Saint-Paul Ouest, MONTREAL

Télép. Main 6730

Salles d'échantillons:

QUEBEC, 7 Rue Charest

: OTTAWA, 166 RUE Sparke
SHERBROOKE, Hétel Grand Central

TROIS-RIVIERES, 82 Rt_u Royale
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pour la toile cirée et de 50 cents pour le linoleum, ce
qui ne représente, en somme, qu’une hausse modérée
pour l’année, en regard de beaucoup d’autres pro-
duits.

Les prix des sous-vétements

Toutes les manufactures canadiennes ont annoncé
leurs prix pour les sous-vétements de 1’automne 1918,
et ont soumis au commerce de gros les échantillons
nouveaux. La hausse a laquelle on s’attendait s’est
conerétisée, mais les avances sont trés irréguliéres. Par
exemple, quelques manufactures qui avaient des stocks
abondants d’écheveaux ont pu, sur certaines lignes.
maintenir des taux assez bas. C’est cela qui explique
que dans certains cas, les hausses se chiffrent de 60 a
65 pour cent, tandis que dans d’autres ,elles ne sont
que de 25 & 30 pour cent. En outre, les marchands de
eros avaient en général d’importants stocks et en uni-
fiant leurs prix, ils ont pu en faire profiter les mar-
chands-détaillants, du moins jusqu’a un certain point.
Des prix plus élevés sont & prévoir encore dans 1’ave-
nir, parce que les Etats-Unis font de gt‘og aohats pour
les besoins de leur armée.

Comme exemple de quelques-unes des augmen-
tations annoncées, notons le sous-vétement doubléNaine
qui pendant des années se vendait au commerce de' dé-
tail de $4.25 & $4.50 et qui ’an passé avait atteint $7.
et se vendra $9.60 ou $9.75 la prochaine saison. Les
lignes union & grosses cotes et qui étaient autrefois a
$6.50 et l'an passé & $10.00 seront environ a $12.00
ou $12.50. Les lignes faites de laine fine importée fe-
ront preuve d’augmentation encore plus grande et se-
ront trés difficiles & obtenir.

Bonneterie d’automne

Les manufactures canadiennes de bonneterie ont
presque toutes montré leurs échantillons pour 1’autom-
ne 1918. Tls sont étiquetés & des prix qui accusent une
~augmentation importante sur ceux de 1’an dernier.
(ette augmentation est particulidrement appréciable.
dans les lignes de cachemire ol les prix sont doublés
dans bien des cas.

Les lignes bien connues qui, il y a un an étaient a
$6.50. $6.85 et $7.00. seront respectivement & $11.50,
$12.00 et $13.50 pour la prochaine saison. Toutes les
autres lignes ont des prix en rapport.

Dans les bas de Worsted lourd. fait de laine domes-
tique, les avances ne sont pas si conséquentes. TUne
ligne Union, par exemplé. qui était & $2.75 il y a un an
n’est qu’a $3.40 cette saison.

Rugs et Carpettes

Pendant le mois, il v a eu des hausses successives g’é-
levant & 10 pour cent sur les rugs de tapisserie et sur
les carrés. Tes manufactures de carnettes anglaises font
de honnes livraisons. Plusieurs de ces grosses usines
ont des entrepdts au Canada et les gardent bien appro-
visionnés.

Les usines canadiennes de carpettes ont annoncé des
augmentations sur les rugs Axminster, d’environ 10
nour cent pendant le mois et des hausees nouvelles sont,
A prévoir. Dans beaucoup de cas, les marchands de
eros étant bien approvisionnés-n’ont pas fait de chan-
gements podr 1’instant dans leurs prix au commerce.
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GANTS POUR PRINTEMPS ET AUTOMNE

Au début de cette nouvelle année, la situation dans
les gants semble incertaine. Les voyageurs de quel-
ques maisons sont en route pour prendre les ordres des
gants pour printemps et automne. Ordinairement, leurs
affaires de printemps sont finies A cette époque, mais
durant I'automne, il leur fut impossible d’accepter des
commandes pour livraison de marchandises A venir
d’outre-mer, ils n'étaient certains ni des livraisons, ni
des prix, car presque tous les manufacturiers eumpé
ens refusérent de garantir les prix pour livraisons fu-
tures. Pour ceux qui ont des stocks en mains & pré-
sent, les prix montrent peu d’avance sur ceux d’autom-
ne, et dans beaucoup de cas, les cotations des premie-
res commandes sont maintenues.

““Le pire de la situation aujourd’hui, est dans les
gants en laine’’| disait un manufacturier, ‘‘alors que
les manufactures de ’autre c6té acceptent les comman-
des que nous leur envoyons, il n’y a aucune garantie
(quant aux prix qui sont sujets aux conditions du mar-
¢hé au moment de 1'envoi. Pour notre part, nous n’ac-
ceptons de commandes que pour les marchandises que
nous avons en stock. TL’an dernier nous avons eu 5,
000 douzaines de gants annulées. nous sommes déei-
dés a éviter ce désagrément cette année. Il y aura
certainement de bonnes avances quand les nouveaux
stocks entreront.

“‘Lies stocks de cuir pour gants sont plus pauvres et
les prix plus hauts que jamais. particulidrement pour
la marchandise bon marché. TLa chose est due & la
hausse des salaires en Angleterre, les ouvriers en gants
de Worcester viennent de gagner une augmentation
substantielle dans les procés d’arbitrage, ils deman-
daient 509, d’augmentation dans leurs gages et il leura
été accordé 40 pour cent sur les taux d’avant-guerre
sur le travail A la piéece, et 50 pour cent pour le travail
A la journée. Ces augmentations de salaires favorise-
ront la manufacture de gants au Canada et permet-
tront & notre pays d’entrer en compétition plus aisé-
ment aprés la guerre. Ceei ne s’applique pas aux jo-
lies aualités de gants en chevreau pour lesquels mémt
les Etats-Unis ne peuvent concurrencer 1’Europe. mais
aux gants de soie et de tissu dont la fabrication au Ca-
nada s’est grandement développée depuis la guerre.

D’ailleurs. la demande pour ces lignes a angmenté
considérablement. Les gants longs ont comnlétement
disparu du marché. Tous les manufacturiers évitent
les nouveautés en kids et se confinent aux lignes ordi-
naires. pour lesquelles la demande est plus grande que -
Ja production. Tl est & remarquer cependant qu’il v a
une tendance a acheter des gants de meilleure aualité.
Tl a été reconnu que toute proportion gardée, il n'y a
pas la méme valeur dans les aualités bon marché aue
dans les gants de bonne aualité. T.,’augmentation des
salaires que nous signalions plus haut est. toute pro-
portion gardée, plus lourde pour les articles bon mar-
ché que pour les articles chers.

LES SALOPETTES EN HAUSSE

Pendant le mois, tous les manufacturiers de salopet-
tes ont avancé leurs prix, auelaues-uns de 50 cents la
douzaine. et d’autres de $1.50. Les prix demandés
pour les lignes régulidres sont maintenant de $23.00 &
$24.00 1a douzaine. Tous les manufacturiers sont una-
nimes & penser que bientdt des prix plus hauts seront
pratiqués. i

-

fection Tissus et Nouveautds

e L gt e o e g




-

D

LE PRIX COURANT, vendredi, 25 janvier 1918 Vol. XXXI—No 4

o A G A A G A e A A R A A A Al G N A Rl R G A G A A A S N (S LA AL

Une Famine pour ' Automne 1918

» Tout semble devonr mdxquer de la rareté dans la plupart

~dés lignes de Marchandises Séches pour le commerce
d’Automne 1918. On ne recevra pas du tout d’articles
en laine et trés peu en coton des Etats-Unis. Presque rien
ne nous arrivera de Grande Bretagne ou des autres Pays
d’Europe. Quand aux Manutactures Canadiennes, elles
sont surchargees de commandes de guerre. La plupart des
marchands de gros font rapport de stocks tres diminués

Excepté
Alphonse Racine, Limitée

qui prétend avoir, comme au cours des trois derniéres années, le stock le
plus considérable du Canada, en Nouveautés, cette posgibilité étant due
en grande partie a la politique des manufactures de cette maison, d’avoir
des approvisionnements suffisants de matiere brute pour fonctionner tou-
te I’année a pleine capacité.

I1 est absolument essentiel que vous commandiez de bonne heu.re,
pour 'automne 1918, si vous voulez avoir les marchandises nécessaires
pour votre commerce d’automne.

LA MEILLEURE RESOLUTION DE LA NOUVELLE ANNEE

Sera de voir la maison Racine, de suite, =t de profiter de sa situation avanta-
geuge sur le marché.

EPARGNEZ les grosses différences de prix que vous aurez & payer plus tard et

aussi bien

Servez vos Clients “w«" Vos Concurrents

mieux que

qui achéteront de bonne heure

ou
qui achlteromAplnx tard

Alphonse Racine, | Limitée

LA MAISON PAR EXCELLENCE DE NOUVEAUTES AU CANADA™

60-80 Rue Saint-Paul Ouest, Montréal, Canada

Salles d’échantillons:
- Ottawa, Québec, Trois-Riviéres, Sherbrooke, Sydhey, N.E.

- Manufactures:

Rue Beaubien, Montréal, St-Denis,
St-Hyacinthe.
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LES ARTICLES DE COU
-

Encore que les articles de c¢ou continuent & faire
preuve d’une bonne activité, dans le commerce de dé-
tail, il n’y a pas grand changement & signaler dans les
variétés pour le mois passé. On signale encore de bon-
nes ventes pour les jabots et les stocks de cols de tous
les types comprenant les voiles de coton bon marché,
aussi bien que les fines dentelles et les Genrgette et les
combinaisons avee les safins. Tes eols roulants étroits,
les sty'es chales, les styles tuxedo et marin avee filet
ou entelle de erachet Iriss se vendent bien.  Ceux
qui sont préférés sont peut-étre les cols de satin longs
et étroits ecoupés en biais, en blane. I's se lient négli-
cemment devant.  Quelques modéles montrent des bro-
deries & la main, en couleurs. On rencontre aussi des
satins de nuances grises. bleues, vertes et ivoire. mais
les blanes sont les gros articles de vente. Les cols ma-
rin de taille moyenne cont'nuent & former la base de
cette ligne. Les formes Peter Pan et Buster Brown
penvent étre considérées comme nouvelles. Elles sont
encore en styles flottants avee coins rongs ou carrés et
faits d'une” bande de cou plutét haute d'un pouce et
demi ou deux. Ce style de col, cependant, se rencon-
tre principalement dans 'es blouses qui ont des bandes
de cou spéecialement finies pour ce genre de col. Les
cols Buster Brown sont, d’ailleurs, faits de satin et
complétement mous. Les tissus de nouveauté se ven-
dent bien. Ils comprennent le drap Sammy, le Cre-
pella-et le Penna. Parmi ces trois, le Crepella est ce-
i qui se vend le mieux. Ces tissus, au demeurant.
n‘empéchent pas la demande pour la serge blanche et
pour les flanelles qui sont achetées cette année en pla-
ce du broadeloth de 1'an passé. Le broadeloth blane
disparaitra presque complétement.  Des dessins  at-’
trayants sont montrés dans les longs cols étroits et
rou'ants .dans les tissus de laine blanche tels que ceux
ment onnés avee de la broderie au bord. La dentelle
de filet en imitation est employée sur une vaste échelle
dans nombre de nouveaux mndéles et dans les nouveaux
modéles. an apprécie également la dentelle de fine gui-
pure.

Pour les costumes tail’ eur du printemps, les ‘‘sets”’
de satin blane semblent devoir étre employés encore,
mais il est fortement question aussi des organdies déli-
cats ainsi que des piqués. La faille et la soie seront
éegalement employées considérablement . Le satin bro-
ché aura sa place. Les gilets constitueront une ligne
de forte vente pour le printemps. Ils seront faits en
soies de fantaisie, mais seront pour la plupart en blanc
a en juger par les échantillons déja faits, quoique les
vestes hautes dans le cou snient souvent de crépe Geor-
gette. Les manufacturiers de robes disent que ce style
d’accessoires est préféré aux robes qui ont déja de
hauts cols attachés. Les Ginghams en articles de cou
qui n’accusérent pas un succés 1’an dernier, ont, pa-
rait-il, chance de réussite dans les nouvelles lignes de
printemps et d’été. Il ya place dans les nouveaux sty-
les de printemps pour une honne demande en cravates
Windsor.

Elles se portent avee les cols Buster Brown et Peter
Pan et se voient déj& dans ung jolie-variété de soies.
Lies modéles & earrcaux sont egalement considérés fa-
vorablement. Que'ques crépes épais sont également em-
ployés pour les eravates Windsor. Les effets Batik
seront populairesien soies pour le printemps prochain. -
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LES JUPES

Bien que les jupes séparées aient été plutot calmes
cet hiver, les marchands s'attendent a de bonnes sai-
sons de printemps et d’hiver pour les jupes séparées,
spécialement dans lew.xoh‘q de fantaisie d’abord et en-
suite dans les Jupes lavables. 11 y a d’ailleurs quelqueq
modeles élégants pm(hnts en serge. Ils sont ep hgnm
draites avee une petite ampleur daps:le dos.

L’originalité résida dans les coupes nouvelles de
ceintures et de poches et 1usage de soutaches comme
garnitures. 11 y a des ceintures ‘“torpedo’’ dans les-
quelles un bhout passe par un large tron et I’autre bout
ferme avee un gros bouton. Les panneaux, les poches
de tailles plus on moins considérables et quelques effets
de tunique aux eotés et derridre sont les points mar-
quants de la mode des jupes séparées.

(est dans les jupes de soic que prévaut la plus gran-
de variété car e’est 1a qu'il y a le plus grand choix de
nouveauté. Ce n’est que sur ces Jupoq de soie que sont
les vastes paches de la saison passée et dont les dimen-
sions approchent en bien des cas de cel'es des saes en
tricot familiers.

Dans les effets de tunique et de panneaux, il y a tou-.
te liberté quant a la longuour la largeur et ’ampleur,
et 'on peut faire des froneds. soit des p]lq La largem'
de deux verges dohijne pour les jupes séparées, ainsi
(ue pour les jupes de robes et de costumes.

Les jupes lavables sunivent des styles similaires a
ceux des jupes en drap et en soie sauf pour ce qui est
des poches larges dans les modéles de soie. La série va-
rice de jupes en piqué blane, en popeline et en gabar-
dine est faite avec des poches élégantes de différents
styles, maisil est rare qu’elles snient gonflantes. Il y a
les styles sac suspendu a la ceinture, les poches inté-
ricures avee ouvertures en courbe et de fantaisie, les
poches plates avee deux ou trois plis de longueur gra-
duée et des poches coupées d’un seul morceau avec la
ceinture.

Les juves de nouveauté en soie pour 1’été tel que fou-
lard kaki, kool, pussy willow. satin moleskine, ete..
ne sont pas encore arrivées, mais il ne fait aucun doute
larsqu’e'les seront lancées qu’elles provoqueront des
ventes.

NOTES COMMERCIALES

Mlle F. Projean, nouveautés, Montréal, a vendu.

M. T. Gledhill, nouveautés, Montréal, a subi des per-
tes par le feu. Des assurances les ont couvertes.

Le magasin des Quatre Saisons, nouveautés, Drum-
mondville, Québec, a été vendu.

M. Wm. Lorimer & C»., Ltd.,
Montréal ;a vendu son commeree.

chapeaux en gros,

LES CRAVATES ~

Quelques maisons montrent des lignes de cravates
pour le printemps, & 50¢, la majorité des lignes allant
de $5.50 a $15.00. -

Les failles imprimées, les foulards et les satins, sont
généralement considérés comme les tissus & cravates
préférés pour Je printemps. ;. RPN

- ; i
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La Vente des Bas :

pour Enfants

Trois choses sont essentielles—pour que vos ventes de bas
pour enfants soient durables et profitables, ce sont: la Quali-
té, le Style et le Prix raisonnable. Chacun de ces points es-
sentiels se trouve dans nos marques ‘‘ Little Darling ”’ et
‘‘Little Daisy’’, de bas pour enfants. Les mamans connais-
sent la valeur qu’elles regoivent en achetant les articles de
ces marques. Mettez sur vos rayons la marque ‘‘Sunshine’’.

“Little Darling” et “Little Daisy”

“Little Darling” a le talon et le bout en soie — tou-
tes pointures pour enfants jusqu'd I'Age de sept ans.
“Little Daisy” a le talon et le bout renforcés — pour
enfants jusqu'd 12 ans. En rose, bleu ciel, cardinal,
noir, tan et créme.

COMMANDEZ-EN A VOTRE FOURNISSEUR
; \ N oL
o (pean-}offon fieiftivg . |
Limited —— |

Les plus grands manufacturiers de bas du Canada

HAMILTON (ONTARIOQ)
' JManufactures @ Hamilton et Welland (Ontario)
Seuls agents pour la vente* Succursales:

E. H. WALSH & CO., Ltd., Toronto MONTREAL ET WINNIPEG
CHAQUE PAIRE DE BAS EST PROTEGEE PAR CETTE MARQUE
DE ,COMMERCE :

W

3
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LES BAS ET CHAUSSETTES

Beaucoup de manufactures de bonneterie ont anunon-
cé leurs prix d’automne pour 1918, en méme temps que
les maisons de sous-vétements. Dans beaucoup de cas,
d’ailleurs, ces lignes sont manufacturées dans la meé-
me usine. Les plus petites manufactures n’ont pas
encore sorti d’échantilions et quelques-unes se deman-
dent quels prix il convient de marquer sur les articles
et quelle quantité il sera possible d’en livrer.

Pour les lignes qui ont été montrées, les augmenta-
tions varient, comme pour les sous-vétements, mais tou-
tes les lignes de cachemire montrent des augmen-
tations fabuleuses qui, dans bien des cas, s’élévent ap-
proximativement a 100 pour cent au-dessus des prix
d1l'y a un an.

Lies bas en cachemire de laine d’Angleterre similaires
a'ceux que le public canadien a coutume de porter, se-
ront prochainement presque disparus. Les usines ca-
nadiennes faisant des lignes similaires attendent la lai-
ne nécessaire et n’accepteront que des commandes li-
mitées, méme aux prix nouveaux. On s’attend a ce
qu’au cours des mois prochains, de nouvelles listes de
prix soient publiées montrant encore des avances de
prix. Les chiffres suivants, pris sur les lignes d’une
des plus grosses manufactures du Dominion donneront
une idée de I'augmentation moyenne:

1916 1917 %
Worsted & cotes .. $2.75 $3.40 23%%
(‘achemire uni . 6.85 12.00 76
(‘achemire a cotes . . ... .. 6.75 13.50 100

LE PRIX COURANT,

vendredi, 25 janvier 1918 57

D’autres lignes pourraient étre citées qui démontre-
raient parcille augmentation mais, on peut dire d’une
facon générale que les lignes de cachemire ont subi
une augmentation de 75 pour cent & 100 pour cent.

Du fait de la cherté du cachemire il y aura une gros-
se augmentation de la demande pour les bas et chaus-
settes en fil de Lisie. Ceci s’applique aux articles
d"hommes aussi bien qu'aux articles de femmes.

LES MANTEAUX PRATIQUES

Le mantean de gabardine, & cause de la facilité des
woyens de leeomotion, ¢st devenu presque indispen-
sable aux temines pratiques.  Rien de plus commode
que ce velement imperméable et souple, ne craignant
ni 'eau ni les taches, et qu’on peut, si la doublure est
suffisamment chaude, porter par tous les temps. Cer-
taines grandes maisons s’ingénient & en créer un genre
un peu spéeial. (Pest ainsi que nous trouvons dans 1'u-
ne d'el’es le col militaire étroit se fermant sous le men-
ton par trois houtons assortis, tout aussi gros que les
houtons dudevant ; ee col doit étre assez haut pour for-
mer des plis accordéon autour du cou. et cependant as-
sez serré pour ne pas paraitre trop volumineux. Les
doublures varient : ¢’est tant6t une vigogne ou une ser-
ge, foulard d'une jolie teinte beige jaune, se fixant ou
se supprimant a volonté par une série de houtons a
'intérieur, tantdt par une soie caoutchoutée qui offre
’avantage de la légéreté et de l'imperméabilité par-
faite. Un volumineux col d’opossum, de petit-gris ou
de loutre transforme ce vétement pratique en manteau

No. 311
Support pour Chaus-
sure, 3 1-2 p. de
hauteur.

No. 2014

deur 36 buste.

Le Buste le plus nouveau N
pour habit & taille, gran-

Oxidé, : M&d,' R : Support & Blouse,
Bronae, c?.?},ac, emandez nos Catalogues 2 hauteurs.

Delfosse
& Cie.

Seuls
Manufacturiers
de la Province

247-249 Rue Craig O
MONTREAL

Catalogues sur

demande

1T

Le plus récent des bustes @ Matinée sur
le marché; collet et buste émaillés
couleur chair, peut étre lavé, ne change
pas ni ne craque; procédé des plus nou-
veaux. X

Notre ouvrage est garanti.

Envoyez-nous une commande d’essai.

D

No. 2016

~ Bection Tissus et Nouveautés
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UNSHRINKABLE

UNDERWEAR FOR MEN

St. Georae “Wonlnap”™

Le Sous-Vétement qui répond a toutes les exigences du client le plus dif-
ficile, - 1 surface intérienve du tissu-est ‘‘duvebée’’- par notre prooédé
spéeial, de sorte que chague vétement s-ia doucenr de 31 soie -— ¢t 1a
chaleur et la durée de 1a laine -pure. - L’étiquette ‘'St-George’”-est re-
-¢herchée ‘par- lesshomimes-qui- désivent - un - sous-vétement d’un - eounfort

The SCHOFIELD WOOLEN COMPANY, Limited

OSHAWA (ONTARIO)

pius élégant quand la coupe est irréprochable. Il est
utile de savoir que les manteaux seront un peu moins
¢troits au printemps, done il faudra se garder d’accen-
tuer la mode nouvelle, de couper ce vétement d 'une ma-
niere trop étriquée; de plus, la commodité exige un peu
(’ampleur, sans exagération,

Les carreaux et les écossais sont toujours trés por-
tés; mais il est de meilleur golit d'éviter un manteau
fait entiérement de ces tissus, quoique pour le voyage
ce genre paraisse moins excentrique qu’a la
ville. Mais comme garniture on tire un excellent par-
ti de ces tissus, et les cols et les écharpes ainsi faits sont
trés agréables. Un joli modéle bleu, admiré derniére-
ment, avait une large bande de tissu écossais dans le-

quel le vert pomme et le jaune dominaient, traversant
la poitrine, les manches et le dos sur une largeur de 14
pouces; un rappel de ce tissu écossais s’apercevait aux
fentes de la jupe, car le bas du manteau, avec le mou-
vement de la marche, laissait apercevoir la doublure
¢cossaise assortie a la garniture. Les cols se font de plus
en plus volumineux et souples; i.s sont si larges qu'unc
fo.s boutonnés et remontés jusqu’aux oreilles, les épau-
les en sont encore recouvertes comme par une petite
pelerine,.

Il ya une amusante variété de ceintures fantaisie qui
ajoutent un cachet et un intérét aux blouses tailleur les
plus simples. Nous en voyons de perlées ou en tapis
serie de dessins et coloris artistiques.

AVIS

AU COMMERCE

DE GROS ET DE DETAIL

M. le Mar...nd,

Avez-vous jamals comparé les Faux-Cols “ARLINGTON" avec
toutes les autres sortes que vous pouvez avolr en magasin, au point de

vue:

1—Du poids des matériaux.

2—De la résistance des boutonnires.

8—De la symétrie du faux-col.

4—De l'espace pour l'ajustement de la cravate.

6—L'espect général.

6—La satisfaction que vous procurez & vos clients?
Nous a.vonn la Marque CHALLENGE a $2.00 1a douzaine.
RUBBER
PYRALIN

Tous faiis de matériaux plus lourds de 33 1-39, que toutes les spé-

clalités qu'on vous offre. Examinez et voyez qui vous donne la plus
haute valeur pour votre client, avant d'acheter un autre article que les

“FAUX-COLS ARLINGTON"

THE ARLINGTON COMPANY OF CANADA LIWITED

- TORONTO (Ont.)
Représentant dans 1'Ouest, R. J. Quigley, Winnipeg (Man.).
Représentant dans I'Ontario, J. A. Chantler & Co. (Toronto.)
Représentant dans I'Est, Duncan Bell, Montréal (Qué.).
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a $1.90 “
a $1.75 “
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J\ Claridge
Nouvelle et
forme Falcon

ajustée

SEMBLABLES AUX

FAUX-COLS
ARROW

Sinon que le FALCON a les pointes carrées et que le
CLARIDGE a ‘‘les coins arrondis’’.—Tous deux trds
élégants, trés bons de qualité et confortables & porter.

$1.35 la douzaine
Cluett, Peabody & Co., Inc., Fabricants, Montréal

vendredi 25 janvier
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OUATE

EN PAQUETS

Garantie exempte de fils et au-
tres matidres étrangdres inertes.

‘OUATE DE COTON :

“NORTH STAR”
“CRESCENT”
“PEARL”

La qualité, pour cette saison, est
encore meilleure que jamais. C’est
la meilleure pour le prix. Fabri-
quée avec du bon coton pur—pas
de déchets. Demandes la Ouate en
paquets ‘‘North 8tar’’, ‘‘Cres-
cent’’, et ‘‘Pearl.”’

LE SOUS-VETEMENT
IMPERIAL

Vous attire sfirement des clients.

C’est la sorte de sous-
vétement que les gens
difficiles vous deman-
deront, lorsque vous
leur aurez montré ses
points de supériorité.
Tout ,sous-vétement
Imperal a 5 caracté-
ristiques i le font
vendre.

Notez-1es. Indiquez-les
& vos clients et vous
verrez les affaires qui
en résulteront.

1. Les épaules & coutu-
re rabattue.

2. La collerette confor-
table s’ajustant étroi-
tement.

. Le pont ajusté,
4. La fourche ajustée.

5. Les manchettes ot
chevilles améliorées,
en tricot.

En combinaisons ou en deux morceaux

Prenez en stock “Imperial” A présent.

KINGSTON HOSIERY COMPANY

w

KINGSTON (ONTARIO)

FORTE DEMANDE POUR LES DEUX

La saison des Bourrures pour Col-
limprie chevseux:t arrivée. Les
propriétaires de chevaux prennent
de grandes précautions, car les
chevaux ont trop de valew pour
qu'on les néglige.

Les Bourrures A Collier Marque -
eo sont d’'une grande durabillt et
ont des caractéristiques exclusives
brevetées qui constituent unegran-
de amélioration sur les
ordinaires de fatigue.

Dennez i ves clients lo mieuz
puissent precurer ['argeat et on)‘-
rience en leur offrant les colliers do
chevauz marque Tapatcs.

Les Gants de
- Coton

sont en grande aemande 3 cette

époque de I'année et surtout cette
année vu l'entrain avec lequel les

gens entrent dans la grande cam-

Elles sont de coulenr Brune ou Blanche eu pagne de Production.

Vieil er Massif avec berd en feutre reuge.

Largears: 10™, 11" ou 12" ot ﬁ-udou Lesganu de coton Tapatee obtien-
do 18™ 2 25", nent invanablement 8 \entes—
leur qualité est de con-
fiance, leur apparence

ppa

nette et ihdumnt long-
temps. Mettez en évi-
dence la marque Taps 2-
co et obtenez immé-
diatement un bon bé&
néfice et une clientdle
pour "avenir.

The
American Pad
& Textile Co.

Faits avee poignels ot gantelet tricotés ou A bands, pe-
saateur 16gire &ovée. Gants ot mitaines

queas aussi Ba gant avec intéri
qui triompbo partont. -

ey




Vol. XXXI- No |

GUIDE

LE PRIX COURANT,

\'t‘lltll‘t'(“ 25

Janvier 1918

DE UACHETEUR

LISTE PARTIELLE DES PRODUI I'S DE NOS ANNONCEURS

Pourqum ne pas se tenir au courant des prix et f aire un profit raisonnable? Nous donnons ici une llste
de différents produits du Canada et d’ailleurs. - Consultez ce document avant d’acheter et écrivez & ces mai-
sons afin de connaitre leurs pnx

Acier en barro
Nova Scotia Steel Co.
Steel Co. of Can.
B. & 8. H. Thompson.
Affiche-réclame
Canadian Poster Co.
Allumettes
The E. B.
Architecte
L. R. Montbriand.
Armes & feu
Remington Arms Co.
Dupont de Nemours.
Assurances-feu
. Assurance Mont-Royal.

British Colonial Fire Ins. Co.
Cle d’Ass. Mut. du Cominerce.

Esinhart & Evans.
Liverpool-Manitoba.
Western Ass. Co.
Assurance-vie
Canada Life Ass. Co.
La Prevoyance.
Sun Life Ass. Co.
Banques—Banquier
Banque d'Hochelaga.
Banque Nationale.
Banque Molson.
Banque Provinciale.

Gmnd .Terroux & Co.

Chlpma.n Holton Knitting Co.

Beurre de Peanut
Wm. Clark, Ltd.

Bidrg ot Porter
Molsons Breweries.
National Brewerles.

Borax

B. & 8. Thompson & Co., Ltd.
Bouchonl

S. Ewing & Sons.

Bourrurn et colliers pour
American
Broche d'embouteillage
8. H. Ewing & Sons.
Cacao
Walter Baker Co.
Borden Milk Co.
Café condensé
Borden Milk Co.
Caisse Enregistreuse
National Cash Register Co.

Capsules pour bouteilles

Anchor Cap & Closure Corp.

' H. Ewing & Sons.
i Catnu "
Wm. Cla.rk, Ltd.
Heinz Co.

Casquettes

Laurin et Preville.
Charbon

Geo. Hall Coal Co.
Chaudrons

Manufacture Jas. Smart.
Chaussures
' Ames, Holden, McCready.
\lr(l & Son.

Gagnon,
Daoust, Lalonde & Cle.
. Home Shoe Co.
, Tetrault" Shoe.

T. A. et M. Cote.

Star Shoe.

James Robinson.

Acme Glove Works.
Scheuer & Normandin.

La Parisiene.
Chocolats

Walter Baker & Co.
Cigarettes

Imperial- Tobacco Co
Ciment

Canada Cement Co.
Cognacs

Henr{ Roy
Cols

Arlington,”

Cluett, Peabody.
Cnrmchona

Heintz & Co
Corn Starch (Amidon)

The Canada Starch Co.
Courroies pour boites

J. E. Beauchamp & Co.

Eddy & Co., Ltd.

Pad & Textile Co.

Lachapelle & Hebert.

. Coton (mnnuflcturior)

Dominion Textile Co.
Créme de tartre

B. & 8. H. Thompson & Co.,
Lud.

Curateur

E. St-Amour.
Cuves

The E. B. Eddy & Co.
Claques

Can. Consolidated Rubber Co.

Collection de comptes

Handy Collection Ass'n.
Collets (faux-cols)

Cluett, Peabody & Co.
Compublu

fuenon & DeGrosbolis.'

L. A. Caron.

Gagnon & L'Heureux.

Gonthler & Midgley.

E. St-Amour.
Confitures

Dominion Canners, Ltd.
Conserves do viande

Wm. Lt

Dominion éannem. Ltd.
Conserves de fruits

Dominion Canners, Ltd.
Eaux gazeuses

Art. Brodeur.
Essences Culinaires

Henrl Jonas & Cle.
Ecrous

Manufacture Jas.
Essence culinaire

Henrl Jonas & Cle.
Farine

Laéte of the Woods

Farine préparée
Brodie & Harvie.
Ferblanc
. C. Leslle & Co., Ltd.
B. & 8. H. Thompson & Co.,
Ltad.
Ferronnerie eotc.
Aug. Couillard.
I.. H. Hebert & Cie.
T.ewis Bros.
Frrs a ren~sser
Manufacture Jas.

Smart.

Milling

Smart.

Wm. Clark, Ltd.
Dominfon Canners, Ltd.
Gants de toilette
Hndson Bav Knitting Co.
.Acme Glove Works, TLtd.
Ficelle
* Beveridge Paper.

Fourneaux
Manufacture Jas.

Gants de coton
American Pad, Textile Co.
Hudson Rav Knitting Co.
Acme Glove Works.

Smart.

Ginger Ale

Art. Brodeur.
Gelées

Pominion Canners, Ltd.
"Glvcérine

R. & 8. H. Thompson & Co.,

Harhes )
Manufacture Jas. Smart.
Hardes faites
Victoria Clothing.
Harenas en bolte
Conners Rros., Ltd.
. Hatton Co.

Hétel 2 Québec
Tintel Victoria.

Huile de foie de morue

- T.a Cte-J, T.. Mathieu.

Huile de pétrole
Imperial Ofl1 Co.

L2t condensé
Borden Milk Co.
Canadian Milk Products (‘o.

Langue maripée
Wm. Clark, Ltd.

Levure (Yeast)
E. W. Glllett & Co.

imes
Nicholson File Co.

Lumiére de poche
Splelman Agencles.
Canadian Nat. Carbon Co.

Machines a cordonnerie
United Shoe Machinery.

Marchandjses sdches
Greenshields Ltd.
P. P. Martin & Cle, Ltee.
Alp. Racine, Ltee.

Marmelade

Dominion Canners, IL.td.
Marteaux

Manufacture .Jax. Smart.
Mélasse

West India Co.
T.eacock Co.

Métaux en lingots
T.eslle & Co.

B. & 8. H. Thompson & Co.,

Mince meat (viande hachée)
Wm. Clark, Ltd.

Monuments, etc.
J. Brune

Moos (Vadrouilles)
Channell Chemical Co.

Nourritures pong enfants
Borden Milk

Nouveautés, Tnuut, Etc.
Alph. Racine.
Greenshields.
P. P. Martin.

Overalls (Salopettes)

Carhart - Hamlilton
Mills.
Pain pour oiseaux
Cottam Bird Seed.
Paoveterie
Beveridge Paper.

Jos. Fortler.
J. B. Rolland & Fils.

Paoier
Beveridge Paper.
The E. B. Eddy Co.
McArthur & Cle.
Panier & constructien
Bird & Son.
A. McArthur,
Panier & mouches
Tanglefoot.
Papier-toilette
Beveridge Paper.
The E. B. Eddy & Co.

Pattes de cochons
Wm. Clark, Ltd.

Peinturea
McArthur-Trwin.
Sherwin Willlams.

Polle-
E. Beauchamp & Co.

lechel a laver

E. B. Eddy & Co.
Plumet de volailles

P. Poulin & Cle.
Podles 2 I'huile
Imperial Ofl Co., Ltd.
Poisson

D. Hatton & Co.
Po]i pour auto
tg;mnnell Chemical Co.
Poli oour meubles
Channell Chemical Co.

Poudre a laver
Canadian Salt Co.
N. K. Fairbanks Co.

Poudre a nettoyer
N. K. Fairbanks Co.

Poudre 3 pite
W W, Gillatt & Co.

Poudre - d'Oeufs
Cie Tmperiale.

Cotton

Remaédes lt.ﬁ“l

Chamberlin Med. Co.
Réservoire a gasoline et &
I’ hunlo

. Bowser & Co.

Ryo whllkoy

Hiram Walker,
Sacs d'épicerie

The E. B. Eddy & Co.
Sacs a farine

E. B.:Eddy & o. .
Sardines

Connors Bros.
D. Hatton.

8auce “Worcestershire”

Canada 8auce & Vinegar Co
S8auciese

Dionne Sausage Co.
Saumon fumé

D. Hatton & Co.

Savons
The N. K. Fairbanks & Co.
Palme Olive Soap.

Scies
Disston, Henry & Sons, Inc.
Simonds Canada Saw.

Seaux
The E. B. Eddy & Co.

8el

Canadian 8alt Co. .
Sirop de canne

8t. Lawrence Sugar Ref. Co.
Sirop de blé-d'Inde

Canada Starch Co.
Sirop de fruits

Dominion Canners Ltd.
8irop pour le rhume

La Cie J. L. Mathieu.
8oda caustjque

Canadian Balt Co.
Soda a laver

Church & Dwight,
Soda & pite

Church & Dwight,
Soune en bolte

Wm. Clarky -Lad-

Sous-vétements
Bchoffeld Woolen C(Co.
Kingston Hoslery.

Sucre
8t. Lawrence Sugar Ref. (o.

Tabac¢ & chiquer
The Imp. Tobacco ('o.

Tabac & priser
The Imp. Tobacco To.

Tabac & fumer en palette
The Imp. Tobacco Co.

Thé
Furuya & Nichimura.

Thé de boeuf

Wm. Clark, Ltd.
Toitures

A. McArthur & Co., Ltd.

T8le d'acier
Leslle,
Nova Scotia Steel Co

Tuyaux de poédle
Manufacture Jas. Smart.

Vases et sidues de jardin
Manufacture Jas. Smart.

Vernis
\chrthur {rwin.

Vernis a chaussures
Nugget Polish Co.

Vétements imperméables
Can. Cnns, Rubber Co.

Volailles
P. Poulin & Cle.

Whiskey
Jos. Seagram.
J. P. Wiser & 8ons, Ltd.
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LA BANOUE MOLSONS

FONDEE EN 1855

Siége social - - Montréal
Capital versé - - - - - - $4,000,000
Fonds de Réserve - - - - - 4,800,000

COLLECTIONS

Encaisseemnts faits dans tout le Dominion par
I'entremise de cette banque et dans toutes les
parties du monde civilisé, par 1’entremise de nos
agents et représentants. Remboursements promp-
tement cffectués aux plus bas taux d’échange.

Emissions de lettres de crédit commerciales ot de

lettres circulaires pour voyageurs valables

dans toutes les parties du Globe.
EDWARD C. PRATT, gérant général.

LA BANQUE NATIONALE

FONDEE EN 1860

Capital autorisé . .. .. $5,000,000
Capital versé . ........ 2,000,000
Réserves . . . . . . .+« « 2,000,000

Notre service de billets circulaires pour voyageurs
“Travellers Cheques” a donné satisfaction & tous nos
clients; nous invitons le public & se pr‘valolr des avan-
tages que nous offrons.

Notre bureau de Paris,

14 RUE AUBER

est trés propice aux voyageurs canadiens qul visitent
I'Earope.

Nous effectuons les vnnmonh de fonds, les rembour-
sements, les encaissements, les crédits commerciaux en
Europe, aux Etats-Unig et au Canada aux plus bas taux.

Nova Scotia Steel & Coal Co.,

" LIMITED
MANUFACTURIERS

ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE A
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER jusqu'a 48 pouces de large,
RAILS en “T" de 12, 18, 28 et 40 livres & la verge,
ECLISSES, ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS
DE FER.

GROSSES PIECESDE FORGE, UNE SPECIALITE

Mines de Fer--Wabana, Terreneuve.--Mines de charbon.

Hauts-Fourneaux, Fours & Réverb2re A& Sydney Mines,
N.-E. — Laminoirs, Forges et Ateliers de Finissage
a New-Glasgow (N.-E.).

Bureau Principal : New Glasgow (N.-E)

BANQUE PROVINGCIALE

DU CANADA
CAPITAL AUTORISE.. . $2,000,000
CAPITAL VERSE ET RISIIVI (lu 31 déc 1910) 1,700,000
82 Succursales dans les Provinces du Québec, de I'Ontario et du
Nouveau Brunswick.
CONSEIL D'ADMINISTRATION:
Président: Honorable H. LAPORTE, C.P., de la maison Laporte Mar-
un, limitée, administrateur du CMdll foncier franco-canadien.
Vice-Président: W-F. CARSLEY, capitaliste.
Vice-Président: TANCREDE BIENVENU, administrateur Lake
of the Woods Milling Co., limited.
M. G-M BOSWORTH vice-président ‘‘Canadian Pacific Rail-
way
L'Hon. ALPHONSE RACIN conseiller législatif, président de
la maison de gios Alphonse Racine limitée.
M. L-J-O BEAUCHEMIN, de la Libiairic Beauchemin limitée.

M. M. CHEVALIER, directeur général Crédit foncier franco-
canadien

e
BUREAU DE CONTROLE
(Commissaires-censeurs)

Président: I'hon. sir ALEXANDRE LACOSTE, C.R., ex-juge en

chet de la cour du banc du roi.

Vice-Président: Docteur E-P LACHAPELLE, administrateur du
Crédit foncier lrlnco-cnnldlen

L'HON. N. PERODEAU, N . Ministre sans portefeuille dans
le gouvernement de Q bec.

BUREAU-CHEF
Directeut-général, M. TANCREDE: BIENVENU.

Secrétaire, M.J.-A TURCOT Inspecteur o Chef
Chef Dhérartement de Crédit, lnlpcclcur ~M. LAROSE,
. C-A. ROY
M. ALEX. BOYER

LA BANQUE D’EPARGNE
DE LA CITE
ET DU DISTRICT DE MONTREAL

L’'assemblée générale annuelle des actionnaires de
cette banque aura lieu & son bureau pnnclpal rue
Saint-Jacques, lundi, le 11 février prochain, & midi,
pour la réception des rapports et eta.ts annuels et 1’é-

lection des directeurs.
Par ordre du bureau de direction,

A. P. LESPERANCE,

Gérant.

Montréal, le 9 janvier 1918,

BANQUE D’'HOCHELAGA

Fondée en 1874.

Capital autorisé .................... $10,000,000

Capital versé et fonds de réservo 7,700,

Total de 1'actif .................... 44,500,000
DIRECTEURS :

Messieurs J.-A. Vaillancourt, président;
I’hon. F.-L. Béique, vice-président;
A. Turcotte, E.-H. Lemay, 1’hon. J.-M.
Wilson, A.-A. Larocque et A.-W. Bon
ner.
Beaudry Leman, gérant général.
Yvon Lamarre, inspecteur.

SIEGE SOCIAL: MONTREAL (112 rue 8t-Jacques)

Bureau Principal: 95 rue St-Jacques
F.-G. Ledue, gérant.

187 Succursales et Agences au Canada
———42 Bureaux de Quartiers—

Tout dépét D’'UN DOLLAR ou plus ou-
vre un compte & la Banque sur lequel est
payé deux fois par année un intérét au
taux de 3% l’an.

La Banque émet des LETTRES DE CREDIT CIR-
CULAIRES et MANDATS pour les voyageurs,
ouvre des CREDITS COMMERCIAUX, achéte
des traites sur les pays étrangers, vend des ché-
ques ct fait des PAIEMENTS TELEGRAPHI-
QUES sur les principales villes du monde; prend
un soin spécial des encaissements qui lui sont
confiés, et fait remise promptement au plus bas
taux de change. ‘
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LA NOTE AMERICAINE

Troisiéme année. Le 21 janvier 1918.

Nous sommes au soir du premier jour sans feu, ce
n'est pas encore le dénouement de la erise du charbon,
mais il y a déja amélioration. Le mouvement des navi-
res dans le port de New-York révéle que le nombre
des départs est supérieur a celui des arrivées; les gran-
des sociétés industrielles voulant faire contre fortune
bon coeur, annoncent qu’elles paieront a leur personnel
les jours de chomage ; les ouvriers sont heureux, les té-
légrammes de félicitations arrivent par monceaux sur
la table du docteur Garfield; le premier moment de
mauvaise humeur est passé, chacun est content et tout
est bien qui finit bien. En somme, on assiste, sur un
autre terrain, a la répétition de ce qui s’est produit
lors de la constitution de la réserve fédérale des ban-
ques. Mémes protestations tout d’'abord, mémes ap-
probations par la suite devant l’incontestable utilité
de la grande et judicieuse réforme accomplie.

Le monde de la Bourse n’a pas voulu demeurer en
reste et pour lutter contre le froid qui montait du par-
quet, il n’a rien trouvé de plus efficace que de se don-
ner du mouvement.: L’amélioration des cours peut
s’expliquer de cette maniére & moins qu’on ne veuille y
voir la conséquence de la situation excellente des va-
leurs. Car c’est 1d une vérité incontestable que les
compagnies industrielles font des recettes superbes et
que leurs actions valent plus que le prix auquel elles
sont offertes en Bourse. Cet état de choses aura tot
ou tard sa répercussion sur les cours et c’est cette véri-
té qui est & la base de notre confiance dans le marché.

Spéculativement, il semble qu’on ne puisse s’atten-
dre & un grand mouvement tant que nous n’aurons pas
d'Europe de nouvelles décisives. D’ici 1a peut-étre ob-
serverons-nous une de ces périodes
faibles fluctuations tendant & la hausse, favorables aux

opérations rapides a faible bénéfice.
BRYANT, DUNN & CO.

LA BALANCE DU COMMERCE DEPASSE LE
DEMI-MILLION

D’aprés un rapport gouvernemental qui vient d’étre

publié, la balance du commerce canadien, en 1917, nous
a été favorable par au-dela d’un demi-milliard. Les
exportations se sont chiffrées par $1,547,430,000, alors
que les importations s’élevérent & $1, 005 134, 000. La
balance est de $542,296,000. En 1916, elle avait été
de $324,980,000 en notre faveur. Avant 1915, elle nous
était défavorable. Cette augmentation phénoménale
est imputable aux commandes de guerre.

-LES REVENUS ET LES DEPENSES DE GUERRE
AU CANADA

Les dépenses du Canada, pour la guerre, durant
ses neuf mois de 1’année fiscale finissant le 31 décem-
bre, se sont élevées & $171,748,839. Durant la méme
période de 1’année précédente, elles avaient été de
$176,229.748. Pour le seul mois de décembre, la guer-
re a couté an pays $19,779,563, comparativement a $23,-
702,217, pour le mois de décembre 1916.

Les revenus du Dominion pour les neuf mois sont
totalisés & $190,658,370, contre $165,856,349, pour la
période correspondante de 1’année précédente Pour

FINANCES
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le mois de décembre 1917, les revenus ont 6été de $20,-
617,365. Pour le mois de décembre 1916, ils s'étaient
monto.s a $21 943,775,

Lies déponsvs ordinaires a prélever sur les revenus
des neuf mois se totalisent & $96,982,537, comparative-
ment a4 $81,696,595 1'amiée précédente.

La dette globale du Dominion atteignait le 31 décem-
bre 1917 la somme de $976.428,504, tandis qu’elle était
a la date correspondante de 1916 de ‘5»72‘.3,111.449, soit
une augmentation de $254.317,655, ou environ de un
quart de milliard en une année.

.CONSTRUCTION DE NAVIRES POUR LA NOR.
VEGE

La construction des navires au (anada a pris, en
1917, un développement considérable, grice, en grande
partie, aux commandes données par le Bureau [.upv
nul des Munitions.. Ces commandes représentaient i
la fin de cette année, un montant de $90,000,000 pour
environ un mullier de vaisscaux de transport en bois
ou en acier, d'une capacité totale de 350,000 tonnes.
Des commandes ont été recues de compagnies norveé-

»giennes de navigation pour la construction de vingt-

deux navires en acier dune capacité de 3,500 tonnes
chacun. De plus, nombre de navires semblables doi-
vent étre construits pour des particuliers.

Dfapres la lettre mensuelle de la ("fanadian Bank of
Commerce, les constructeurs de navires sont séricuse-
men retardés dans 'exéceution de leurs eommandes par
suite des difficultés qu'ils rencontrent a se procurer la
main-d'ocuvre et le matériel néeessaires.

PAS D'EMBARGO SUR LF:‘.- SUCRE

James Howell Post, président du comité internatio-
nal des raffineries et chargé de la distribution du su-
cre dans toute I’Amérique. a démenti la rumeur que
les exportations du suere brut, de New York au Cana-
da avaient été prohibées jusqu’a nouvel ordre. De fait,
dit M. Post, de 7,000 a 10,000 tones de suere ont été
récemment expédiées au Canada, mais si l’'on en a en-
voyé peu ce n’est pas & cause d'un embargo, mais a
cause de la rareté du sucre, d’abord, et des difficultés
de transport et de la rareté du charbon.

M. Post est optimiste sur la production du suecre et
a déclaré que dans une dizaine de jours ’on verrait la
rareté du suere prendre fin.

DECLARATION DE DIVIDENDE

Montréal, Price Bros. & Co., un bonus de 2 pour cent
payable le 15 février anx actionnaires inserits le Ter du
méme mois.

Montréal—Canada Foundries & Forgings, un divi-
dende de 3 pour cent sur les parts ordinaires et de 134
pour cent sur ceiles de priorité pour le trimestre finis-
sant le 31 janvier, pay ables le 15 février aux actionnai-
res inserits le 31 janvier.

Gananoque—Ontario Steel Products, un dividende
trimestriel régulier de 134 pour cent sur les parts de
priorité, payable le 15 février aux actionnaires ins-
crits le 31 janvier.

Winnipeg—Union Bank of Canada, un.dividende
tr.mestriel de 214 pour cent, payable le ler mars aux
actionnaires inscrits le 15 février.




i LE PRIX COURANT.

NOUVEAUX RECORDS

Les records obtenus pendant I'année
dernidre affirment de nouveau la po-
sition de 1a Sun Life of Canada com-
me la plus grande compagnie d'assu-
rance sur la vie du Dominion.

Ses méthodes d'aflaires loyaleset pro-
gressives I’'ont placée anu premler rang
pour les Nounfle- Aflaires, le chifire
total des polices en vigueur, I'actif,
les surplus de recettes, lesurplus net,
le revenu total, le revenu provenant
des primes et les palementsaux assu-
rés, chaque année.

SUNLIFE OF CANADA

SIEGE

vendredi 25 Janvier

Benoit & De Grosbois

COMPTABLES
Auditeurs et Liquidateurs
CHAMBRE 42
No 20, rue 8t-Jacques, Montréal
Téléphone Main 2617

APropas ds la ,,Canada Life”’

Les agents de la “Canada Life”
ont fait en 1916 pour $1,000.000
de plus d'affaires en Canada que
I'année précédente.

La “Canada Life’ a payé aux
porteurs de polices, en 1915, $7,-
822,201, soit plus de $2,000,000
de plus que les palements pour
les mémes fins de n'importe
quelle année précédente et les
dividendes des porteurs de poll-
ces ont absorbé la majeure par-
tie de cette somme.

Le revenu de la “Canada Life",
en 1916, a été de $9,333,632.19,
soit le plus élevé dans les anna-
les de la compagnie.

L'excédent gagné s'est élevé 2
$1,480,866.

Le total des dividendes payés
aux porteurs de polices, en 1915,
a été de plus de $2,800,000.

HERBERT C, COX,
Président et gérant général

L’AssuranceMont-Royal
Compagn'e Ihdépendante (Incendie®
I'hun. H.-B. Ralnville, Président

17 rue 8.-Jean, Montréal

I'hon. H.-B. Rainville, Président
E. Clément, jr., gérant général

ESINHART & EVANS

Courtiers d’Assurance

—Bureau
EDIFICE LAKE OF THE wOODS

89 rue 8.-Sacrement
Téléphone Main 553 - MONTREAL

WESTERN

ASSURANCE

Fondée en 1851
ACTIF, au-deld de . . . $3,000,000

Bureau Principal: TORONTO
(Ont.).

W. R. BROCK, Président
W. B. MEIKLE
Vice-président et gérant général

C. C. FOSTER, Secrétaire
Succursale de Montréal:
61, RUE SAINT-PIERRE

ROBT. BICKERDIKE, gérant

1918 Vol. XXXI—Nu ¢

ASSURANCES

Cautionnements
Judiciaires

Garantie de Contrats
Fidélité des Employés

Vie, Accidents, Maladies
Vol, Bris de Glaces
Attelages
Responsabilité
de Patrons et Publique
Pharmaciens,  Automobiles

La Prévoyance

160 rue St.-Jacques, Montréal
TEL. MAIN 1626
J. G. GAGNE, gérant général

GEO. GONTHIER H.-E. MIDGLEY
Licencié Inst. Comptable. Comptable Incorporé

GON THIER & MIDGLEY

Comptables et Auditeurs
103 RUE S.-FRANCOIS-XAVIER - MONTREAL
Téléphone MAIN 2701- 9

Adresse télégraphique - “GONTHLEY™

JOSEPH FORTIER

Fabricant-Papetier
Atelier de reliure, reliure, typogra-
phie, relief et gaufrage, fabrication
de livres de comptabilité. Formules
de bureau.

210 OUEST RUE NOTRE-DAME
(Angle do la rue S.-Pierrs), MONTREAL

La Compagnie d’Assurance

Mutuelle du Commerce

Contre !'Incendie
Actif .. .. .. .. .. $900,000.00
DEPOT AU GOU-
VERNEMENT . $60,660.00
—Bureau principal:—
179 rue Girouard, 8.-Hyacinthe

Bureau Principal

angle de larue Dorchuur euest
et I'avenue Unien, MONTREAL

DIRECTURS:
J.-Gardner Thompson, Prési-
dent et directeur gérant; Le-
wis Laing, Vice-Président et
Secrétaire; M. Chevalier; A.-
A.-G. Dent, John Emo, Sir
Alexandre Lacoste, Wm. Mol-
son Macpherson, J.-C. Rim-
mer, Sir Frédéric Willlams-
Taylor, L.L.D., J.D. Simpson,
Sous-Secrét.

BRITISH COLONIAL

FIRE INSURANCE COMPANY
EDIFICE ROYAL, 2 PLACE d’ARMES,

CAPITAL AUTORISE, $2,000,000

Agents demandés pour les districts non.représentés

CAPITAL SOUSCRIT, $1,000,000

MONTREAL
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ASSURANCES
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UNIFORMITE DES LOIS PRO-
VINCIALES CONCERNANT
LES ASSURANCES

Vers le milieu du mois de dé-
cembre, a eu lien & Winnipeg une
assemblée des surintendants des
départements d’assurances des
divers gouvernements des pro-
vineces du Canada. Le but de cette
assemblée était d’étudier les moy-
ens & prendre pour établir des
“lois uniformes devant s’appliquer
aux assurances dans toutes les
parties du Canada.

Le lieutenant-gouverneur de la
Province du Manitoba, Sir James
Aikins, suggéra que ce principe
devrait s’appliquer également a
tous les autres sujets commer-
¢laux et non pas seulement aux
assurances.

[,'un des points longuement dis-
cuté, a été que les lois devraient
traiter tous les bénéficiaires pri-
v.légiés sur un pied d’égalité dans
toutes les provinees. M. C. C. Fer-
auson, le gérant de la Great West
Life a fait une conférence trés in-
téressante sur ce sujet. Il dit que
les lois maintenant en vigueur
dans les provinces établissent que
lorsqu’un bénéficiaire privilégié
est nommé dans une police—que
la personne assurée n’a plus le
droit de la changer sans son con-
sentement. Ceci empéche 1’assuré
de faire un emprunt sur sa police
et la province du Manitoba est la
seule provinece qui permet a 1’as-
suré de révoquer ou changer le bé-
néficiaire privilégié. Cependant.
I"avantage d’empécher 1’assuré de
faire le changement de son béné-
ficiaire est que les créanciers de
assuré ne peuvent pas saisir le
produit "de la police d’assurance.

A ce sujet les lois des différen-
tes provinces différent presque
toutes. Dans certaines provinces.
la femme et les enfants sont les
bénéficiaires privilégiés, dans
d’autres, le mari, la mére, les pe-
tits enfants sont inclus tandis que
dans 1'Ile du Prince-Edouard les
fréres et les soeurs jouissent aussi
de ce privilége. I1 serait dans 1’in-
térét public si les lois des diffé-
rentes provinces étaient unifor-
mes sur ce point. Les lois des pro-
vinces différent aussi au sujet de
la distribution du produit de 1’as-
surance. Par exemple si un assuré

s
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demeurant dans la province d’On-
tario a pour bénéficiaires privilé-
giés sa femme et ses enfants, tous
sépareraient également, tandis
que si I'assuré venait par la suite
demeurer dans la province du
Québec et adviendrait sa mort, le
produit de sa police d’assurance
serait partagé sur une base diffé-
rente.

La province du Manitoba a ap-
pointé une commission d’étude a
ce sujet et il est & espérer que les
autres provinees en feront autant.

UN PERMIS SPECIAL POUR
TRANSIGER DES AFFAI.
RES D'ASSURANCES

La premiére infraction a la
sous-section B, de I'article 6960
de la loi des assurances a été ap-
portée devant la cour le 11 der-
nier alors que L. E. Kimpton plai-
da coupable d’avoir émis des poli-
ces d’assurances sans avoir la li-
cence requise par la sous-section
en question.

L’accusé confessa cependant
qu’il ne l’avait pas fait de mau-
vaise fol, et que l’assurance en
question était pour son propre
commerce et qu’il ne savait pas
qu’il était nécessaire de posséder
une licence. C’était la premiére
fois qu’il entendait parler de cet-
te loi législative qui veut que tout
agent d’assurance soit détenteur
d’une licence.

La plainte fut faite par M. E.
C. Cole, secrétaire de la Montreal
Fire Insurance Brokers’ Associa-
tion, Ine., qui, dans les circonstan-
ces relatées plus haut, n’a pas
voulu maintenir sa plainte. Et,
le magistrat devant qui la cause
fut entendue, ne condamna l'ac-
cusé qu’au paiement des frais
aprés avoir suspendu la sentence.

Voici la sous-section qui exige
une licence pour 1’émission de po-
lices d’assurance:

““6960b. Un agent ne peut re-
présenter une compagnie d’assu-
rance dans la province du Québec,
ni représenter une personne, 8o-
ciété ou corporation pour transi-
ger des affaires d’assurance avec
des assureurs non enregistrés au
sujet de risques mentionnés & 1’ar-
ticle 6963, & moins de s’étre com-
plétement conformé aux disposi-
tions du présent paragraphe et
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d’avoir obtenu une licence d’a-
gent du surintendant des assuran-
¢es; pourvu que rien de contenu
dans le présent  paragraphe ne
puisse étre interprété comme ay-
ant l'effet d’empécher une per-
sonne, société ou corporation de
remplir les fonctions d’agent, en
attendant qu’il soit adjugé sur sa
demande de licence et que le sur-
imtendant des assurances la pren-
ne en considération.”’

NATURE DE L'ASSURANCE
La réunion des intéréts divise les
pertes individuelles
Li’expérience peut montrer que
sur 10,000 maisons d’une valeur
totale de $50,000,000, cinquante
sont endommagées annuecllement
par le feu, avec perte d’environ
$250,000. Cependant, on ne sait
pas quelles sont les 50 qui seront
la proie des flammes 1’année pro-
chaine, ni la proportion des dom-
mages que supportera chacune
d’elles. En conséquence, chaque
propriétaire, qui n’est pas assuré,
est exposé, en tout temps, a per-
dre sa propriété. Mais, si ces 10.-
000 propriétaires s’unissent en un
seul groupe, il est certain qu’ils
remplacent 1'incertitude indivi-
duelle par une connaissance défi-
nie. En se basant sur l’expé-
rience du passé, les pertes annuel-
les de tout le groupe seront d’en-
viron $250,000. Il s’ensuit done
qu’une taxe d’une demie del-pour
cent sur I'évaluation de la pro-
priété individuelle fournira une
somme suffisante pour rembour-
ser les pertes de tout le groupe.
[,’élément de probabilité, réparti
sur toute I’association, devient
une certitude, et plus l’associa-
tion est nombreuse, plus forte est

cette certitude,

Au point de vue commercial,
I'assurance contre l’incendie est
une accumulation de fonds, pour
faire face a de nouvelles éventuali-
tés, par ’application de la loi des
pertes moyennes par le feu. Le
dommage que subit une maison
quelconque, en un temps quel-
conque, est une incertitude. Le
groupement d’un certain nombre
de maisons constitue 1’élément de
la probabilité. C’est 1’application
de ce principe qui nous montre
que l’institution de 1’assurance est
un bienfait pour la société.
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Maison fondée en 1870

AUGUSTE COUILLARD

IMPORTATEUR DE

| erronnerie et Quincaillerie, \ erres
A Vitres, Peinture, etc.

Spécinlité: Polles de toutes sortes
Nos 232 a 239 rue S.-Paul
Veates 12 ot 14 S.-Amable, MONTREAL

La maison n'a pas de commis-voyageurs
et fail bénéficier ses clients de cette écono-
mie. Attention toute spéciale aux com-
mandes par la malle. Messieurs les mar-
chands de la campagne seront toujours
servis au plus bas prix du marché.

L.-A. CARON, aenmgest

-Comptable licencié

New Victoria Hotel

H. FONTAINE, Propriétaire
QUEBEC
L'HOtel des Commis-Voyageurs.

Plan Américan.  Taux, i partir de $2.00

GARAND, TERROUX & CIE

Banqulers et Courtlers

48 rue Notre-DameOQuest Montréal

GAGNON & L’HEUREUX

COMPTABLES LICENCIES
(CHARTERED ACCOUNTANTS)
Chambres 315, 316, 817, Edifice

Banque de Québec
11 Place d’Armes, MONTREA
Téléphone Bell Main 4912
P.-A. GAGNON, C.A.

J.-ARTHUR L'HEUREUX, C.A.

L.-R. MONTBRIAND

Architecte et Mesureur,

Vient de Paraltre

ALMANACH ROLLAND, AGRI-

COLE, COMMERCIAL ET
DES FAMILLES
— B52¢ Année —
Publig par la
COMPAGNIE J.-B. ROLLAND
. . & FILS,

Institut des Comptables et Au- 230 rue S.-André, Montréal. "MONTREAL.

diteurs de la Province du Québec L lle dition do cot Al v boddenn
48, Notre-Dame-0., Montréal rien sur ses devanciires, XX n-n- :::
— = e trassls raumet, Smetitas, toemtes
ERNEST ST-AMOUR midites de oe | "“::-u“u Vilage ot 1a
Main 7000 Curateur et Liquidateur do Faillit . Dacalen~a b lacsnme’s bt K. Ghrd
ura os - 2 heard ;
PAQUET & BONNIER Commissaire pour Québec u-'-‘:f’:'-"u i G""""._m._ .,:_'"d' o 'less-
Comptables Liquidateurs, Audi- Edifice Banque de Québec - Cot Almanach déjd si te. a

teurs, Préts d’argent, Collection No. 11 Place d Al'm.,. MONTREAL rang des plus p&hnn .dlutnu de co goars.
Chambre 801 Téléphone Main 3235, . PRIX : 4

Chambres 713-714,

150, — franco par la malle, 20c.

120 St Jacques MONTREAL

Velille Vivante, Oecufs Frais
- Pondus ot Plume

TEL. MAIN 1950 CHAMBRE 405

Collections et Achats de Comptes

HANDY COLLECTION ASSOCIATION: 71A Rue St-Jacques, Montréal

Edm. Chaput, Gérant, BUREAUX DU SOIR: Jos Mayer, H. C. S.,
1817 Papineau 154 Marquette

Demandfs per
P. POULIN & CIE
MARCHE BONSECOURS, MONTREAL

1
Remises Promptes. Pas do Commissions |
- Demandez los prix par lottre. '.
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Voicl une
Nouveauté

Quelque chose d’intéressant et de différent: Un nouveau Gant de Femmes, en
belle peau blanche d’agneau francais. 11 est muni d’une petite courroie et d'un
gousset en peau d’agneau noire au poignet, de fourchettes noires avee points de
broderie noire, pigqare francaise.

Llillustration ci-dessous représente des Gants de Femmes, Doublés avee une Dou-
blure spéciale en laine tricotée.  Le No 3288 L.S. est en Cap Tan; le No 2688 L.S.
est en Mocha Tan; le No 2888 1..S. est en Napan Tan; et le No T988 1./5, est en
Sutde Khaki. Tous ces gants ont une courroie au poignet, 3 points d’aiguille,
et toute piqire est faite sur les Machines a Gants spéciales P. X, M., assurant ain-
s une couture parfaite.

Donnez satistfaction a vos chents en leur vendant
les Gants H. B. K., qui représentent toujours le
dernier mot de la mode, tant dans les styles que
dans les nuanees. Les Gants Ho B K sont bien
faits et soigneusement fai < Ils sont durables.

La satistaction eréée parmi vos clients en leur
vendant les Gants H. B. K.provoque des ventes
fréquemment répétées et profitables pour le Dé-
partement de Gants.

Nos voyageurs sont actuellement en route pour
vous montrer notre assortiment complet.  Exami-
nez cet échantillonnage et vous comprendrez pour-
quoi la Marque de Gants H. B. K.attire de gros-
ses ventes.

The Hudson Bay Knitting Company, Ltd.

MONTREAL
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Tout ce qui se fait
en Coton
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Comprenant : Tissus Imprimes, (/"mfﬁ
= Crépes, Galateas, Toiles pour Che- 7, 'l)\
= mises, Canevas, Scrims a Rideaux, \"\% N m‘
. . e 7
Coutils, Couvertures en Coton, S 87
L ; : (o ™ o)
Couvre-pieds Ouatés, Couvre-lits, r}’? A
Couvre-meubles, Draps et Toiles \f—:'/

pour Draps, Taies d’oreillers, Etof-
fes longues pour robes, Batistes,
Coutilsd’art, Cotonsblancs
et gris, Serviettes de toi-
lette et Toiles pour ser-

viettes, Sacs, Fils, Ficelles /////

et Tapis.
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Dominion Textile '
Co. Limited
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