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LE PRIX COURANT

Quand vous remplissez une
commande de

Sel -de Table

WINDSOR
Vous savez que votre cliente sera sa-

tisfaite du sel et contente de votre

. service.

LE SEL DE TABLE WINDSOR
est celui que l'on trouve dans presque tous les ménages canadiens, à cause

de sa haute qualité. Il répond à tout ce qu'on peut exiger d'un sel parfait-

propre, sec, fin, absolument sans adultération, sans gravier ni amertume.

Il se vend de lui-même.

LE SEL DE CRÈMERIE WINDSOR
est employé exclusivement par tous les fabricants de beurre, parce qu'il donne

au beurre de la saveur et une qualité de conservation, de même qu'on

compte sur le

SEL A FROMAGE WINDSOR pour faire le fromage moëlleux

et riche qui commande le plus haut prix.

Si vous avez en stock ces trois sortes de Sel de vente courante, vous n avez

pas besoin d'en tenir d'autre.

THE CANADIAN SALT CO., Limited
WINDSOR, ONTARIO.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Quand vous servez

- -- __ _ - à vos clients

UN VERRE DE

GIN CROIX ROUGE
Vous êtes certain de la pureté, de la qualité et

i de l'âge de la Vieille Liqueur Canadienne,
fabriquée sous le contrôle du Gouvernement
et livrée à la consommation après qu'elle a
séjourné deux années, au moins et, plus sou-
vent, trois ou quatre ans, dans les entrepôts
du Gouvernement.

Quand vous servez à votre client un verre
de Gin lmpoé - rappelez-vous que les gins
étrangers ne sont soumis à aucun contrôle
officiel, ni à la sortie du pays d'origine, ni à
l'entrée au Canada ; que les gins étrangers
sont l'objet de falsifications variées, admises
devant la Commission Royale d'Angleterre,
falsifications qui affectent la santé du con-
sommateur.

Dans l'intérêt de votre commerce,
Mettez vos clients en garde
Contre les Gins Etrangers.

BOIVIN, WILSON & CIE., Agents.
Montréal.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Splendide Article de Vente

Poli à Poêles

BLACK KN ICHT.
Nous avons terminé la plus grande campagne de distribution

d'Echantillons de maison en maison qui ait jamais été entreprise
au Canada, avec Deux Surintendants et 24 Garçons en uniforme.

De la Ville de Québec à Vancouver.

Demandez cette ligne

à

votre fournisseur

1 douzaine - - - - 75c.

3 douzaines par caisse.

Non inflammable.

Ne produit pas de poussière.

Poli brillant et durable.

Beau profit pour le détailleur.

Poli à Poêles le plus largement annoncé au Canada.

Ma'atr" The F. F. Dalley Co., Limited, Hamilton, Canada
Buffalo, N. Y.

Fabricants du fameux Poli à Chaussures 2 dans 1.
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NOUS FAISONS BONNE GARDE
sur tout ce qui entre dans la manufacture
des PRODUITS ALIMENTAIRES LITSTER,

et nous garantissons qu'on peut compter
absolument sur chique paquet. Nous exa. ~

minons avec soin toutes les marchandises
qui nous sont expédiées et nous nous assu-
rons de leur parfaite qualité, avant de les
accepter. Nous protégeons notre clientèle -

contre des produits alimentaires "frelatés"
et lui donnons le plus de satisfaction possible
au point de vue de la pureté et de la valeur.N

"Tout ce qui porte le nom de LITSTER EST BON".
** * POUDRES À GELÉE. POUDRES À PÂTE'iNIuN .POUDINGS. ESSENCES. iuT«

ASSAISONNEMENTS pour SALADES. CAFÉS et ÉPICES.Lenmqigrtt
Lamr»teT1ELITSTER PURE FOOD Co., LIMITEDPueét

la fvma 1297-1301 Queen Street, West, -- TORONTO. H- K. UIvINCsTONE, e's
enafaieaCérant des Agences elEt

e
IL YA

66 et 2-70 0
De profit pour

vous,
M. le Détaillant,

dans la
vente de

Et vous ferez

plaisir à
votre client

en lui

vendant la

GOMME A

MACHER

- j

66E)JAC BRITTEN

Canadiafi Chewing Oum Co., Limited, Toronto, QUI GARANTIT
SA QUALITE.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ «'LE PRIX COURANT"

Préparée
par
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Lait Evaporé St-Charles
Le type du genre dans le mondeentier.

Riche et pur, toujours prêt pour l'usage.

Ne manque jamais de donner satisfaction.

Article se vendant rapidement. Chaque
boîte est garantie.

Manufacturé par

The St=Charles Condensing Co.
Ingersoll, Ontario, Canada.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE P X COURANT"
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COUTEAU CALCULATEUR. "PERFECTION" A FROMAGE.
Le Seul
Couteau
Calcula-
teur Réel
qui Existe.
Augmentez vos

Ventes de
Fromage

en rendant le fromage
attrayant et en le mnani-
pulant d'une manière
sanitaire. Donnez à tout
acheteur une tranche
fraiche avec le plein
poids, vous rapportant
un plein profit.

Le Couteau "Per-
fection" est un orne-
ment attrayant pour le PlTIOz la marque du prix en face de la marque du poids total. Chaque roi.

mS que le levier est soulevé, il mesure un morceau de fromage de 5 cents.

Faites du Profit sur le Fromage en ce Moment.
Chaque morceau de fromage coupé avec un Couteau "Perfection" à

Fromage, rapporte un profit.
Le marchand (lui réussit emploie aujourd'hui un couteau à fromage

qui lui assure un plein. profit sur toutes ses ventes de fromage.
Les caractères sanitaires de notre couteau valent à eux seules le

prix qu'il coûte. Le couteau "Perfection" est le meilleur. Ses points de
supériorité sont bien connus. Il augmente vos profits, ajoute à votre
prestige, est commode, durable ct d'un PRIX POPULAIRE.

C'est le seul Couteau à Fromage Calculant Réellement qui existe.
C'est le couteau que vous devez acheter.
C'est le plus facile à manoeuvrer, le plus simple comme mécanisme

et le plus attrayant.
Prix et conditions fournis sur demande.

VOUS PERDEZ DE L'ARGENT CHAQUE JOUR QUE VOUS
RETARDEZ VOTRE ACHAT.

S ANS un pareil couteau com-
ment pouvez-vons savoir

si vous faites ou non du profit ?

Aucun marchand prospère ne

se fie aux conjectures.

VENDEZ LE FROIAGE

par la nouvelle méthode.

Eorivez pour tous renseignements en disant que vous avez lu notre annonce dans "Le Prix Courant."

Manufaoturé par

The AMERICAN COMPUTING COMPANY of Canada, lamilton, Can.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Ayez hujours en vue la valeur
de la Marchandise.

A notre époque de concurrence
active, vous ne pouvez pas vendre
des marchandises de valeur inférieure
si vous voulez continuer la lutte.
Vous n'avez jamais de valeur infé-
rieure, si vous tenez les Meubles
Victoriaville, car rien n'est néglige a
la manufacture. Votre clientèle, non
plus que la nôtre, ne court aucun
risque.

Aucune pièce d'ameublement ne sort
de la Manufacture de Meubles Victo-
riaville, si elle n'est capable de main-
tenir le bon renom des meubles
Victoriaville. On s'efforce toujours,
dans cette manufacture, de produire
successivement des pièces d'ameu-
blement meilleures que celles qui les
précèdent.

THE VICTORIAVILLE
FURNITURE COMPANY,

VICTORIAVILLE, - . QUEBEC.

DEMANDEZ LES CATALOGUES

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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HIUDONô&O.RSALI
EPICIERS EN GROS.

Importateurs de VINS et LIQUEURS.
SEULS AGENTS AU CANADA

Pour le célèbre "COGNAC"

LUCIEN FOUCAULD&CO.
HUILE D'OLIVE

ADOLPHE PUCET
Reconnue la meilleure au monde.

Qualité Vierge d'Aix:
"l Supérieure.
"i Sur Fine.

En Bouteilles cal
il il

" Estagnons
"1 "

"l "

"1 "

"l £1

sse 12
24Y2
12
24Y2
48¼4

"96½
21
8

"o 142
" 244
" 488

litres brochés.
"s il

Rondins.

5 Callons.
1 "

Il est de votre intérêt de nous demander nos prix avant d'aller

Ecrivez-nous ou téléphonez-nous à nos frais.

259, rue St-Paul, Montréal.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

ailleurs.
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Les Marques de Rowat
NE SONT PAS SURPASSEES.

-. -w~ -sun 

ATERSON & Sm

WT & Cheru -
GZASGOl

-~ I~

Des années d'expérience ont pour résultat
le développement de marques qui forcent
aujourd'hui l'admiration et excitent le goût
du public dans le monde entier. En outre,
d'honnêtes méthodes d'affaires et de
promptes livraisons ont contribué à satis-
faire nos clients répandus sur toute la
surface du globe.

S A U C E
Worcestershire DE Paterson

Comme condiment aiguisant l'ap-
pétit, elle maintient un record
remarquable de durée d'existence,
et le commerce reconnalitqu'il n'est
pas besoin de la recommander aux
épiciers qui la tiennent. Quand on
la connait, on ne peut qu'apprécier
sa valeur.

DEMANDEZ CES PRODUITS A VOTRE MARCHAND EN CROS'
Distributeurs Canadiens : Snowdon & Ebbitt, 325 Ediflo. Cors-

tine, Montréal, Québec, Ontario, Manitoba et le Nord-Ouest;
F. K. Warren, Halifax, N.E. ; F. 14. Tippett & Co., St. John,
N. B. ; C. E. Jarvis & Co., Vancouver, C. A.

POUR

ROWAT

CONDIMENT

REMARQUABLE

POUR AICUISER

L'APPÉTIT.

ARTICLE DE TOUT

PREMIER ORDRE

POUR LA

SAISON DE NOEL
& Co.

GLASGOW, ECOSSE.
VOTRE MARCHAND EN CROS VOUS LES FOURNIRA.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Les marchands qui s'adressent à la clientèle de la plus haute classe
peuvent recommander en toute confiance les Pickles,

Catsups et Celées de la Marque "Sterling."

Pour le commerce de la saison ac-
tuelle, nos Mince Meats sont l'objet
d'une forte et favorable demande.
Ayez-les constamment en stock,

y,

o

Il n'y a pas d'aticles de "Seconde"
FI qualité dans les Marchandises
"Sterling" -elles sont toutes de la meil-
leure qualité-ce sont des marchandises
conformes aux étalons du type le plus
élevé.
Pickles - Catsups - Sauces-Confitures--fielées -

Marmelades-Mince Meats-Lime Joice-Vinai=
gre framboisé et autres Spécialités.

THE T. A. LYTLE TO. LIMITED
STERLING ROAD, TORONTO, Can.
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¶ Ce laboratoire,
un des plus
grands et des
mieux outillés
au Canada, est
notre propriété,

T ffi u et ,nous l'em-
ployons exclu-
sivement à la
préparation de
nos spécialités
renommées.

SIROP DE MATHIEU

au Goudron et à l' uile de Foie de Morue.
Vous pouvez recommander sans hésitation cette préparation qui obtient de beau-
coup la plus forte vente au Canada, parmi tous les remèdes contre la toux. Elle est
particulièrement efficace à prévenir, à soulager et à guérir toutes les affections de
la poitrine et de la gorge. Non seulement elle guérit le rhume, mais elle tonifie
le système et empêche les rechutes.

Poudres Nervines de Mathieu.
Voilà un remède magique pour tous maux de tête, douleurs nerveuses,
névralgie, etc. Il ne contient ni opium, ni morphine, ni chloral, ni
aucun autre narcotique dangereux ou poison. Aussi son emploi dans
les familles offre-t-il toute sécurité. Il soulage de l'insomnie, calme
les nerfs et procure un sommeil reposant. Pris avec le Sirop de Ma-
thieu, c'est le remède le plus prompt dans le cas d'un rhume fiévreux.

En vente dans toutes les maisons de gros. Ne laissez pas baisser votre stock.

Cie J. L. Mathieu, Propriétaire, Sherbrooke, Qué.
L. CHAPUT FILS & CIE., Dépôt en Gros, Mpntréal.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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LISEZ CECI.
POUR INTERESSER1,LE CLIENT,

Faites de vos vitrines un puissant attrait pour la vente, en limitant
chaque fois l'étalage à une seule ligne.

SOAP
Mettez ces Savons en évidence sur vos rayons, sur votre comptoir
ou dans votre vitrine, là où ils inviteront le public à faire des
achats. Le profit extra de 5 p. c. à 7 p. c. sur les marchandises
données gratuitement est une chose très importante.

Prix de livraison dans les Provinces d'Ontario et de Québec:
Lot de 5 caisses, $4.15, avec 20 morceaux Gratuits de Quick-Naptha. -Lot de 10
caisses, $4.05, avec 40 morceaux Gratuits de Quick-Naptha. -Lot de 25 caisses,
$4.05 avec 150 morceaux Gratuits de "Pure" ou de Quick-Napthi.

ASSORTIS OU NON.

The RICHARDS PURE SOAP COMPANY, LIMITED.
Fondée en 1850. WOODSTOCK, Ont.

Vente au détail à 5c. Nous vendons directement ou par l'in-
par morceau, net. termédiaire de toute Maison de Gros.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Il y a un proverbe qui dit: "Ne
courez jamais deux lièvres à
la fois."
Faites mentir ce proverbe, en
vendant le

Tabac à Fumer

GREAT WEST
Que vous pouvez

offrir comme TABAC

A FUMER ET A CHI-

QUER. Tenez-le bien

en vue, et vous verrez

1 avec quelle rapidité il

se vendra. Bons pro-

Cl PLUG fits aux détailieurs.
Ma ured by

hE EMPiRE CCO co., BRANCt OP
IMPERIALTA O-CANADAIMme0.

zY.

The Empire Tobacco Co.,
SUCCURSALE DE

IMPERIAL TOBACCO Co., of Canada,Limited.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ - LE PRIX COURANT"
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'Ir:
un Reçu

Les Marchands de succès mettent un reçu dans chaque paquet,

parce qu'ils ont constaté que d'était le seul moyen d'em-
pêcher les erreurs, les pertes, d'éviter les discussions,
de satisfaire chaque client et d'enregistrer convena-
blement et sûrement toutes les sommes d'argent reçues.
La Caisse Enregistreuse "National" fournit la méthode
la plus rapide qui soit connue d'émettre des reçus.

Les Caisses Enregistreuses "National" obligent à un
enregistrement correct de toutes les ventes aurcomp-
tant, à crédit, de l'argent reçu en acompte, et de l'argent
sortant de la caisse. Un reçu imprimé, émis-à chaque
transaction, est enregistré, en même temps un auplicata
reste à l'intérieur de la machine.

Plus d'un million de marchands protègent journelle-
ment leurs profits au moyen de Caisses Enregistreuses
"National" 1 Pourquoi ne le faites-vous pas ?
Ecrivez pour renseignements coihplets.

The National Cash Register Company.
F. E. MUTTON, Gérant pour le Canada, - 285 rue Yonge, TORONTO.

Bureau à Montréal: 1 et 3 rue Notre-Dame Ouest.

Demandez

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

4
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Le Sucre

Granulé St Lawrence
est le sucre le plus choisi et celui sur lequel on peut le plus
Canada; l'analyse du Gouvernement certifie qu'il contient 99
pour cent de pur sucre de canne, sans'impuretés.

Il Vous Sera Profitable de Fournir
Vos Clients du Sucre

et acquérir ainsi la réputation de ne vendre
qualité que l'argent puisse procurer.

que du sucre de la plus

En commandant du Sucre en Morceaux, demandez
ment les

Crystal Diamonds,
En vrac, en boîtes et demi-boîtes de carton, pour se détailler à prix populaires.

Crystal Diamond DPminos,
[en boîtes de carton seulement],

sucre en morceaux fait spécialement pour les amateurs de Café.

Avez-vous essayé notre nouveau petit paquet de Sucre Granulé en

Sacs, de Coton de 25 Livres?

TifF

fine

sOre-

Paquet très commode à vendre au comptoir.

Nous fournissons aussi des Sacs de Coton de 20 livres.

STg Q SUGAR RgFINiNû COMPANY, LIMITED.
MONTREAL, QUÉBEC.

compter au
99/100 à 100

à
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Son Prestige
Est National.

De même que le Dominion
a éclipsé tous les records
dans son développement,
de même l'a fait

Le Savon

'Canada's Best.?
D'une renommée nationale, on le trouve maintenant dans toutes les villes et tous les
hameaux du pays ; ce qui atteste la vraie signification de son nom, et ceux qui s'en
servent sont répandus dans toutes les classes de la population Canadienne.

LE SAVON

"Canada's Best" est "Le Meilleur au Monde".

PRESQUE

Il vous coûte -
25 X $3.75 - $93.75

Moins rabais de 7c par boîte 1.75
$92.00

Pèse 11 onces

360o DE PROFIT.

(Ezactement. 35.9.)

LOTS DE 25 CAISSES. Il coûte au Consommateur-
25 x $5.00 - $125.00

- - PROFIT, $33.00

Morceau le plus gros à 5c.
POURQUOI IL EXCELLE.

1. Il ne contient pas de résine comme la plupart des savons de buanderie. C'est un
savon blanc, non un savon jaune.

2. Il fait l'ouvrage sans aide. Pas besoin de borax ni de poudre à laver.
3. Absolument pur, sans Ingrédients nuisibles.
4. La meilleure valeur sur le marché.
5. On peut l'employer effioaoement à tout le nettoyage du ménage.

DEMANDEZ NOTRE NOUVEAU

SYSTEME DE PRIMES ET DE CERTIFICATS.
Vous le trouverez des plus intéressants, particulièrement dans votre cas.

Ecrivez à

United Soap Company of Canada, Limited.
MONTREAL.
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Les Résultats du Recensement sont-ils Exacts?

Ils peuvent l'être ou ne pas l'être ; mais une chose
certaine, c'est que lorsque notre grand-père débuta dans
le commerce en 1834, la population de Montréal était de
30.000 âmes. On nous dit aujourd'hui qu'elle est de
600,000âms

. Cela indique le merveilleux
Développement de la Cité.

Notre commerce s'est développé semblablement.

Ç Nous sommes ici aujourd'hui pour vous fournir les meilleurs articles
d'épicerie, depuis la Crême de Tartre chimiquement pure jusqu'aux
Conserves, par lots de char, et vous pouvez compter sur nous pour la
livraison des marchandises quand vous les demandez. Toutes les épice-
ries, excepté les liqueurs et le tabac.

Ç La stabilité d'une maison fondée depuis longtemps, jointe à des
méthodes d'affaires progressives, nous permet de vous servir de manière
satisfaisante.

Envoyez un ordre d'essai à

Mathewson's Sons. = = Montréal.
Epiciers et Importateurs en Gros.

Boîte Postale 1570.

Propriétaires de La Marque Quaker de Saumon, le mieux préparé.
i " dLa Marque Quaker de Poudre à Pâte, garantie ne pas contenir d'alun.

" "i La Marque Peacock de Pickles.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Maturation en Barils
contre

Maturation en Cuves.
La qualité finale d'un whisky ne dépend pas tant de la durée de

que de la méthode employée.
Par exemple, du whisky emmagasiné dans d'énormes cuves en

plusieurs milliers de gallons, ne s'améliore pas avec l'âge. La perte
nulle, ce qui fait prévaloir cette méthode. Le whisky
reste'inactif durant la période d'emmagasinage-il con-
serve sa rudesse d'origine et, quand il est embouteillé, il
n'a pas le caractère ni la saveur du whisky amené con-
venablement à maturation.

Mais la Méthode Corby
est Différente.

Tout notre whisky est emmagasiné dans des fûts en
chêne carbonisés. Pourquoi ? Parce que le charbon de
bois absorbe tous les éléments délétères du whisky nou-
veau-enlève le goût de fusel-oil, et adoucit lentement
la saveur jusqu'à ce que le whisky soit incomparablement
moëlleux et délicat. Les mouvements imprimés aux fûts
aèrent leur contenu, tandis que le whisky emmagasiné
dans des cuves reste plat et inerte, en raison de son gros
volume.

la période de maturation,

cuivre, contenant chacune

par évaporation est presque

Puis nos entrepôts sont maintenus à une
température uniforme d'été tout le long de
l'année, <le sorte que la maturation a lieu
continuellement au lieu de se faire par intermittence, comme dans les entrepôts non
chauffés. Un emmagasinage d'un an par notre méthode est au moins égal à un
emmagasinage de quatre ans par l'autre méthode.

CORBY DISIILLERY
LIMITED.

00.,H.
"Corby of Corbyville,"

depuis plus d'un demi-sièole. Bureaux Prinolpaux à MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Si vous désirez satisfaire votrêe Clientèle,

Approvisionnez --vous dont les produits

dans sont de
une À ECSQualité

Cognac Ph. Richard.
HWhiskies Mitchell. Supérieure.

M aisonWhiskey Canadien Wjs-t.
Gin ,Gold Finch" de Ilerinan Jansen.

Absinthe Suisse de Jules Pernod.
Clarets et Sauternes A. Delor & Cie.

Sherry "Favorito." de Diez Hermanos.
Vin de Bourgogne de Morin Père & Fils.

CHAMPAGNE4e~ediC I
Champagne Cardinal de l'Union Champenoise.

Champagne Duc de Lagrange, de BouvetzLadubay.
ConsrvesVin Apéritif "Bacchus", de A. Javilliers.

Importées Vin Tonique Banyuls-Bartissol. Pâtes
Eaux du Bassin de Vichy: Sources "La Capitale", Alimentaires

"soleil": "Neptune", "'St-Nicolas", "La Sanitas".
Limonades Importées "La Savoureuse", "St-Nicolab" Importées

Petits Pois, Lager "ilgli Lte", de Miller. 1 D E
Haricots, Asperges, E"tai de RÉl de Milier. . IILWADkti ]Blanc & Fils.

Macédoine, Flageolets, Epinards, Porter Anglais "Compas& Brand".
et Bière Bass.

Soupes "S li" Embouteillés par Conserves Alimentaires:
W.E.Jhnsoa~o.FEVRET et PINSAN.

Muienne, Printanieère, Cerfeuil, Etc.

Hluile d'Olive Pure "MINER VA". La Savonnerie du"Soleil", Marseille
SAVONS DE CASTILLE.

Chamnpignons LECOURT. "LE SOLEIL" "LA LUNE'

LAPORTE, MARTIN &CIE, LIMITEE
568 RUE ST-PAUL, MONTRÉAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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NQýý Trois Lignes Favorites
Harengs à la Sauce Todates ren g r re '

(le notre Marque Renommée I.oiP Inn e de notre Marque "iBrunswick'
"Brunswick". du Grupe onos. toujours populaires.

MM. CONNORS BROS. se sont acquis leur répu-
tation actuelle comme fournisseurs du commerce de
l'épicerie, par la manière consciencieuse dont ils main-
tiennent la qualité de leurs produits ; par leur longue
expérience, ils font autorité dans le- commerce du poisson.

Toutes leurs marchandises sont empaquetées dans
des conditions idéales et parviennent en état parfait au
consommateur.

Quand vous vendez les marchandises de Connors
Bros., vous vendez ce qu'il y a de meilleur.

Nos Principaux Articles de Vente:

Sardines à l'huile, en Y4 boite.
Sardines à l'Huile, en 34 boite.
Finnan Haddies

(Boîtes Ovales et Rondes.)

Harengs "Kippered".
Harengs à la Sauce Tomates.
Clams. Coquilles StJacques.

NOS MARCHANDISES
RAPPORTENT UN BON

-PROFIT, ET LE STOCK
NE RESTE JAMAIS
INACTIF

Notre fameux artiold: Sardines à l'Huile, Marque Brunswiok.

CONNORS
LIMITED.

BROS.
BLACK'5 HARBOR, N. B.

ZM
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Si nous n'étions pas nous-
mêmes convaincus que les rai-
sins de la qualité fancy,
Marque "Beaver" et de
la qualité courante, Marque

"W. Abel" répondent à
tout ce que les empaqueteurs
prétendent à leur sujet, nous

n'aurions pas la témérité de

vous offrir ces

Raisins de Valence.

Mais nous sommes certains

qu'en soumettant |ces marques

à votre considération, nous

r vous offrons des fruits qui ne

sont absolument pas surpassés

comme qualité et uniformité

d'empaquetage. Préparés par

unemaison de confiance.

Depuis plusieurs années, nous
vous conseillons de spécifier
cette marque, quand vous
faites une commande de Rai-
sins de Table Malaga. Comme
nos ventes ont augmenté énor-
mément, nous savons que
notre conseil a été suivi
chaque année par un plus
grand nombre de marchands.
Ces

Raisins de Table
Malaga

doivent être, tels que nous les
avons représentés, autrement
cette augmentation n'aurait
pas eul ieu.
La confiance justifiée dans
cette marque doit s'être ac-
crue. Ces raisins répondent
assurément à tout ce qu'on
peut exiger-comme qualité,
prix et empaquetage.

Vous devriez en avoir maintenant
en stock.

Rose Laf lamme_
Limited

Montreal -Toronto

José Segalerva,
Malaga, Espagne.

1 fi
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PATES

Alimentaire s
Paquets d'une livre ou vrac.

Caisses 25 Lbs.

Macaroni, Spaghetti, Coquillettes,
Vermicelle, Nouillettes, Alphabets,

Pates Assorties, Coudes.-

MARQUE

GAZELLE
Paquets

6c.

MARQUE

TALBOT
FRERES

Paquets

Vrac
7c.

Mirand & Couirtine
Paquets 7 Y c. -Vrae 7c.

CONDITIONS: F. 0. B. MONTREAL, NET Z30 JOURS.

Hudon, Hébert & Cie., Ltée.
Epiceries. Vins et Liqueurs.

MONTREAV.
Maison de Gros Fondée en Il839.
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HUDON
Maison de Gros Fondée en 1839

EpiceriesN
Vins et Ligueurs,

Seuls Agents au Canada de:
LES PERES CHARTREU
J. DE MULLER ..

Archambeaud Frères

Boutelîeau & C... .
A. Pérodeau & Co. .

Nuyens &Co . . . ..

La Cie des Grandes Soui
ces Minérales Française
VIOLET FRERES...
Wynand Fockink . ..

Wright & Greig Limited

X Tarragone Chartreuse Véritable Verte et Jaune
" Tarragone VJNS DE MESSE et autres de

Tarragone.
" Bordeaux COGNAC JOCKEY-CLUB,

RHUMS DIAMANT et WHITE BALL.
" Barbezieux Cognacs.
" cognac Sanator Medicinal Brandy et Brandy

15 ans.
" Bordeaux Liqueurs et Cordiaux Français.
r-
s

Alexander Cairns là Sons
Talbot Frères . ....

Vichy

Thuir

Amsterdam

Glasgow

Paisley

Bordeaux

Mirand & Courtine à 9 Masn-Afr

A. Courtine à Cie. Successeurs.)
THE BON AMI COMPANY New-York

VICHY - GENEREUSE.
VIN BYRRH, et autres Vins Fins.
Gin de Hollande.
Whiskies Ecossais Roderick Dhu,

Premier & Grand Liqueur.
Confitures, Gelées et Marmelades.
PATES ALIMENTAIRES,
Huiles d'Olives,
Pois, Champignonsl etc., etc.

PATES ALIMENTAIRES.
BON AMI.

Agents, pour la Province de Québec, de

STAVANGER PRESERVING CO., Norvège, Sardines à
l'Huile "Crossed Fish"l.

H. J. HEINZ CO., Pittsburg, Produits Alimentaires,
1157 Variétés".
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LEA PER
g

s

byv ROYAL WARRANT

LA SAUCE WORCESTERSHIRE D'ORIGINE AUTHENTIQUE

a F avorite di 1Vnivars
Employée et préférée
dans chaque pays ci-
vilisé du globe.

Imitée partout mais
jamais égalée.

J. M. DOUGLAS & 00.,

Montréal,

Agents Canadiens.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Les Fèves Cuites au Four

MARQUE "IMCOE"
sont reconnues partout comme de
première qualité, à cause du grand
soin apporté au choix des fèves et

des épices. Une longue expérience, un outillage par-
fait et une observance stricte de conditions sanitaires
rigides, ont contribué à nous gagner la confiance et
le soutien de la meilleure clientèle au Canada - et
cette Clientèle est la Nôtre.
Avez-vous vu le nouveau genre d'empaquetage "Sim-
coe", Boite de grosseur 3'.s pour Famille ? Boite plus
grande à plus bas prix. Repas nourrissant pour une
famille entière à 10c.
Il vous sera profitable de mettre en stock les Fèves
Cuites au Four, Marque Simcoe. Elles sont avanta-
geuses comme premier profit et comme maintien de
la clientèle.

Procurez-vous notre brochure con-
tenant des Indications Précieuses
sur l'Emmagasinage des Conserves.

Dominion Canners, Limited.,
lIAMLTON, Canada.

.N. ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LEo IPRIX ÇOURANT"



LE PRIX COURANT

PRIMUS
CONSERVES RÉCOL-TE 1911

Nous avons le plaisir d'annoncer à notre nombreuse clientèle que tous
nos contrats ont été remplis en entier, suivant notre habitude, et malgré
les racontars de certaines maisons.

Une Ligne Intéressante.
Nous avons reçu en magasin

1000 Caisses SAVON DE CASTILL.E BLANC
de la maison

--- BARON FILS, Marseille,
6oe et 72% d'huile d'olive.

Raisins de Table, La qualité est iIIurpwksable.

,liq BEVAN à CO., Malaga.
1500 floîtes et !4. Boit. lm,

Savon de Toilette Français,Difrneqults
ALEXIS mIETTE, Mantes,

1000 Douzai ne@ SAVON A LA VIOL~ETTE~ Ne. 810,
('randes et petites tablettes,

Ces dernières exclusivement pour hôtels

Un Char Côiiijilt. de Figues Nouvelle Récolte, e etuat ahoals

110 Caisses, Barques
"1PRIMUS" et "CAMEL",

Assortiment complet.

Huiles d'Olives Françaises,
500 Douz. Bouteille«

L. A. PRICE & CIE.
Huiles d'Olives Italiennes,

BERTOLLI & CIE.
750 Estagnons,

Différentes -randeprs et qualités.

Pruneaux de la Californie, I~," alne ali
5000 Boites 25 Ibm.

Toutes les grandeurs.

Nous avons un assortiment considérable de marchandises de choix
pour les fêtes, dans les'fruits, conserves, etc.,

DEMANDEZ NOS PRIX ... . ILS SONT TOUJOURS INTÊRESSANTS.

L.. CHIA PUT, FILS & CIE@
É~piciers en Gros et Importateurs de Thés,> Vins et Lilqueurs.

MONTRÉAL.
Maison Fondée en 1842.

EN EÇRIVANT AUX ANNQNÇEVURs, ÇITEZ '*LE PRIX ÇVRV'~T
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PRIX COURANT8.
Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marque# spéciales de marchandises dont les maisons, Indiquées en caractère

noire, ont l'agence ou la repréeutation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-mnies. Les prix indiquée le sont
'arsles derniers renseignements fournis par les agents, représentants ou manufacturiers eux-méme,.

WALTER BAKER & CO., LTD.
La lb.

Chocolat, Prime No
1 1 bte 12 lbs., pains
dei lb. et i lb. --.. 0.35

Chocolat à la Vanille,
bte de 6 Ibs.0 .. 44

Germari's Sweet, bte
de 6 lbs... .. .... o.26

Breakfast Cocoa, bte
de 1/5, , i et s
lbs...... .. .0.41

Cracked Cocoa. bte
de i lb., bte de 12
lbs., Ex. sac de 6
Ibs........- ---- .0.32

Chocolat sucré, Ca-
racas bte de 6lbs.o.32

Regitered Falcon Cocia (Soda
Trade-Mk chaud ou froid), btes

de 1 lb. .. .. .... o.34
Caracas Tablets, 10o paquets la bte

5 noués ensemble.. .... ...... 3.00
Chocolat sucré, Auto, bte de 6lbs. 0.32

Ces prix sont F.O.B. Montréal.
BRODIE & HARVIE

Farines préparées de Brodie la doz.
Red XXX....pqts de 6 Iba. 3.10
Red XXX....Pqts de 3 lbs. x.6o
Crescent.....pqts de 6 lbs. 2.90
Crescent.....pqts de 3 Ibm. x. .50
Superb ...... pqts de 6 Iba. 2.70
Superb .. .... ... pqts de 3 lbs. 1 .40
Buckwheat....pqts de 3 lbs. i.6o
Buckwheat....pqts de 6 lbs. 3.10
Griddle-Cake .. pqts de 6 lbs. 3.10

Caisses contenant 1 doz. paquets de 6
lbs. ou 2 doz. paquets 3 lbs., 20C chaque.
LA CIE. C.-H. CATELLI, LIMITEE

Montréal (Canada)
Pâtes Alimentaires marque Hirondelle.

Vermicelle, Macaroni, Spaghetti,
Loquilles, Petites Pâtes assor-
'tes, 'Graines de melon, Ani-
miaux, h.toiles, Alphabets, AI-
pliabets Middle, caisses de 25
paquets de t IL.... .... ... 0.06
caisses de 25 lbs., en vrac .. .. 0.05J

Nouilettes aux oeufs, caisses de
5o paquets J IL.. .... .. ... o. o6

Nuuiettes aux oeufs, caisses de
ici lbs., eni vrac....... .. 6

Lasagnes, catsses de i0 lbs., cen
vrac........... .. 6

Pàtes "Marguerite" tous les gen-
res précedents, cri paquets seu-
lement...........0.05

L. CHAPUT, FILS & CIE.
Montréal

Thé Noir Ceylan "Owl" La lb.
No 5. 1 IL 30 lbs. par cse.....20c
No 5. 1I lb. 30 lbs. par cse.....21C
No io. i Ilb. 30 lbs. par ce.....26c
No 10. 1I lb. 30 lbs. par cse.-....27C
No 15. 1 L 30 lbs. par cse .... ... 32C
No 15. 1 lb. 30 lbs. par csc.....33c
NO 30 1 Ilb. 30 Ibs. par cse.....40c
NO 30. 1I l. 30 lbs. par cse.....41c

Thé Vert Ceylan "Owl" La lb.
No 5. 1 Ilb. jo lbs. par ce......20C
No 5. J lb. 30 lbs. par ce.......ac

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

Caisse, 6o paquets de i
.11)., $3.00.

Cis,120 paquets de i
1bass, $.0

Caisse, 30 pqts. 1 lb. et
AKING ODA Oc pqts. I lb., $3.00.

Caisse de paquets de Sc., contenant 96
paquets, $3.00.
CIE. CANADIENNE DES PRO-

DUITS AGRICOLES
Montréal

Lait Laurentia, 48 cari. 8 oz. 4.00
La', Laurentia, 48 cari. 16 oz. 6.00
Crèmeî Lauretitia, 48 cari. 8 oz.6.00

WILLIAM CLARK
Montréal

Conserves
Viandes assorties. ....
Compressed Corned Beef..
Compressed Corried Beef..
Lunch Ham.......
Lunch Ham.......
Ready Lunch Beef.. ls $.o
Geneva Sausage.. là 1 2.50
English Brown.. is 1.90
Boneless Pigs Feet. là 1.90
Sliced Smoked Beef is 1.5o
Roast Beef .. .. .... 1 2.00
Ready Lunch Loaves, Veau

jambon, Boeuf, assortis..
Dito...........
Boeuf Bouilli. .....

La dos.
2.00

la 2.00
28 3.35
là 2.25
28 3.00
2s 3.00
2s 4.25
28 3.15
2s 3.15
2S 2.50
29 3.35

la 1.50
1e 2.6o
là 2.00

Pour la Saison des A vents,
Faites=nous parvenir vos Commandes.

Poisson fie1é :flétan, Saumon, Doré, Brochet,
Harengs, Eperlan, Haddock, Morue.

Notre Commerce d'H1JITRES en Ecailles et Ouvertes
augmente tous les jours - Farce que nous donnons le meilleur article
au plus bas prix du marché.

Huîtres pures en bidons, de 2, 3, 5 gallons.-
Huîtres en écailles, Malpêques, Caraquettes, etc.

Pisnen Saumure, Poisson fumé, Marque Niobé, Poisson découpé, -Marque Ivory.

LA COMPAGNIE. D. HATTON,
Rue Bonsecours, Montréal.

j il



LÊ PRIX COURANT

Le Macaroni, le Vermicelle, le Spaghetti
1_S5IE

Marque LVETOi.LE"
Peuven,t être vus sur les rayons de beaucoup des plus grands magisins du Canada, non parce que l'empaquetage, qui est élégant.nous l'admettons, a attiré le marchand, mais parce que nous lui avonîj démontré des faits clairs en leur faveur et, en outre, parc
que le public les a essayés impartialement et a approuvé tout ce que nous avons déclaré. Nous allons vous le répéter ici même.

L- 4o 1b Ne rcc 1-hear-,c lcenEs S p 1 e ridc ie f 66L',ETOILE"

Coûtent moins, sont faciles à tenir. Pas de droit de douane. Employés, tous exp-!rts, amenés (le France. Machinerie <lu
dernier modèle uniquement dans la manufàcture. La farine canadienne la plus riche, la meilleure au monde est uniquement
employée. L'intérieur de la manufacture est d'une propreté méticuleuse. L-!s principales autorités reconnaissent la qualité de
nos produits et disent même que les marchandises "L'ETOILE" sont supérieures aux marchandises im,>ortées.

Seule la Marque «"YEtolIe"
a reçu une médaille d'or à l'Exposition importante qui a eu lieu récemment à Québec ;c'est un autre point en notre faveur,

Demandez des renseignements.

Nous sommes les seuls propr aM* dus Nuques "L'ETOILE" et "CONSTANTINI".

-------- CIE PRANCAISE DES PAIESALMN IRSJSUE
EPURETEà SUE6-9 rue Harmonie, MONTREAL.-

Boeuf Bouilli.........28 3.35
Boeuf Bouilli.........6s 13.00

Pork and Beans, sauce tomates is 0.50
Pork and Beans, sauce tomates is 0.50
1'ctrk and Beans, sauce tomates

boites plates........-......3 1.0o
Pork and Beans, boittes hautes

sauce tomates .............. 33 1.25

Pork and Beans, Plain
Pork and Beans, plain
Pork and Beans, Plain, boites

plates.........
Pork and Beans. boites hau-

tes, Plain .... ..........Pork and Beans, sauce Chil.
Pork and Beans, sauce Chili.
Pork and Beans, sauce Chili.
Ox Tongue... ....
Ox Tongue... ....
Ox Tongue... ....
Jellied Veal.. .....
Gelées de Bouillon. ...
Gelées de Bouillon. ...

Pottel Meef

19 0.50
2S 0.90

3 1.00

33 1.25
19 0.50
23 0.90
.3 1.00

lis 8.50
2S 10.*00

2lS 12.50
2s 3.00
2s 3.50
6s 10.00

IA lb.

Ham, Tongue, Beef and Veal
i9 0.50 is 1.00

Tongue, Ham and Veal .. .. Is 1.20
IS $1.25, 25 1.95, 3s 3.00, 4s 4.00, 5s 5.00

Pâtés de Foie..........S o.9o
Pâtés de Foie........is 1.35

Soupes La dix.
Chicken...........pqts 1.10
Chicken...........qts 3.00
Mr'illigatawnay, Oixtail, Kidney To-

mabu, Vegetable, Mock Turtle,
Consommé, Pois.......pqts 1.00

Dito............qtS 2.00
Mince Meat La doz.

(Tins fermées hermétiquement.)
IS, $1.2fý; 2S, 1.95; 3s, .3-00; 4s, 4-00; 5Sý.
Plu ni-Pludding

Anglais . .. is i.5G

1>1 um- Pudding
Anglais . .. 2s 2.00n
Boeuf fumé en tran-

ches "Inglass .. ....... is 1.0
lJoetif fume en tranches "in- 5

glass".......... JS 2.10
Boeuf fumé en tranches "in-

glass" .. 3.35
J. M. DOUGLAS & Ca.

Montréal
Bleus à laver

La lb.
"Bleuol," boites
io. lbs., 50 pqts
de 4 carrés. i5c

"Sapphire,"

btes de 14 lbs.
pqts de j lb .

121e.
"Union," boites
de 14 lbs., pqta

WM. H. DUNN
Montréal

Edward's Soups
(l'otages Granulés, Préparés en Irlande)

Variétés: Brun - Aux Tomates -
Blanc.
Paquets, 5c. Cartons i doz, par

carton..............
I>aqiuets. Sc. Boites 3 doz. chaque

(assorties), par doz. .. ...... 0 4-
Paquets, Sc, par doz. de baind(s

(ie 5 chaque. .. .. ...... -... 2 .;
(ou en boites de 4o bandes

$7.50 par boîte.)
Canistres 15c. Boites 3 doz., gran-

deur, 4 oz., par doz......- .4;
Canistres 25c. Boites 2 doz., gran-

deur. 8 oz.. par doz. .. ..... 2 3

The EDWARDSBURG STARCH CO.,
Ltd., Montréal.

Sirops de Table.
Marque "Crown".0.1

Quarts (700 livres).....lb.O03
i quarts (350 livres>....lb. 0.031
i quarts (175 livres).....lb. 0.031
Seaux de 381 lbs,....le seau 1.75
Seaux-de 25 lbs.....le seau i1.25

Canistres 2 lbs., 2 doz. à la caisse 2.40
Canistres 5 lbs., i doz. à la caisse 2 75
Canistres io lbs., i doz. à la caisse 2.65
Canistres 20 Ibs., à doz. à la caisse 26

Marque "Lily White".
Canistres 2 lbs., 2 doz. à la caisse-2 65
Canistres 5 lbs, i doz. à la caisse 3 00
Canistres zo lbs., i doz. à la Ce 2.9O
Canistres 20 lbs., J doz. à la cse 2 8

Marque "Beaver" (Goût d'Erablel
Canistres 2 lbs.. 2 doz. à la cai5se 3-50
Ganistres 5 lbs., i doz. à la case 4 0
Canistres îo lbs., j doe. à la çaiSSe 39
Canistrea 2o Ibo., * doz. à la cazss' 3,9

'I

QUALITE]
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Détaileurs, Concourez vous=IIêmIIes
Le Sirop du "Dr. J. O. Lambert" non seulement vous donne la santé, il

vous procure chaque année un magnifique Lot à bâtir (donné gratuitement) à la

Llmlted." LISEZ NOS ANNONCES.

...... ... .. ....

PAO

Tous les Ans,
LE 20 DECEMBRE
DE CHAQUE ANNEE,

LA CIE 11EDICALE
DU DR. LAMIBERT

Fera Bénéicier ses Clients de Cinq Magnifiques Prix.
Avantages comme jamais il y en a ou dans le genre.

NOUS DONNERONS CINQ PRIX DE GRANDE VALEUR
1er Prix
2ième "

Un Piano valant - - -

Un terrain "Ferme St-Paul" ou un lot de
The Progress Realty & Investment Co., Limited.

Un "Side-Board" de -

Un Cabinet de - -

Un Secretaire de - - -

$400.00

300.00
50.00
35.00

- 30.00

La seule condition requise est de collectionner les enveloppes extérieures
[wrappers] du

Sirop Dr. J. O. LAMBERT
et les cinq personnes qui nous rapporteront le plus grand nombre d'envelop-
pes, le ou avant le 20 décembre de chaque année, auront droit à l'un <le ces
magnifiques prix, par ordre de mérite.

Commencez dès maintenant à collectIonner les " wrappers "
enveloppes extérieures du

-Sirop Dr. J.O. LAMBERT
Le grand remède des familles, le guérisseur, depuis le bas âge jusqu'à l'âge
le plus avancé, dans les cas de Toux, Rhume, Bronchite-, Catarrhe, Asthme,

N1 Coqueluche, Croup et spécialement la C O N S O M Pl T I O N à ses débuts.

VENDU PARTOUT 35o LA BOUTEILLE

La Cie Médicale du Dr. Lambert
396 Saint-Antoine, Montréal.

P.S -Collectionnez aussi les bouteilles vides lettrées à notre nom ; nous avons de ma-
gnifiques cadeaux à vons donner en échange ; quelle que soit la quantité que vous
ý1vez, nous les échangerons.

LE

SIROP

OR,
U. U.

LAM BERT
POSSEDE

LA

PLUS

CRANDE

VENTE

AU

CANADA,

IL EST VENDU

DE HALIFAX

A VANCOUVER.

EN. ECRIVANT AUX ANNONÇEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

3 "
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VOICI ILA SOUPE
qui devient rapidement unde milur
articles de vente dans l'épicerie.

La campagne de publicité entreprise pour

(Soupe Granulée Edwards'}
bat maintenant son plein. La célèbre msarque de commerce représentant Mme Edwards
paraît sur toutes les endroits d'atllhage, et un grand espace d'annonce dans les journauK
quotidiens fait connaître dans toute J'étendue du Dominion la Soupe Granulée Edwards'.
Vous profitez de cette publicité en mettant en stock maintenant ce produit, en le
mettant bien en évidence dans votre étalage et en le mentionnant à vos clients.

De Nouvelles Cartes d'Etalage, des Pancartes de 'Vitrine et autres stimulants pour
la Vente, sont envoyés avec chaque commande. Ecrivèz pour avoir un échantillon de
chaque variété, avec les prix faits aux épiciers.

Wtt. Ml. DUNN 396 rue St.Paul, MONTREAL
W. 0, PATRICK & CO., - TORONTO
W. Hl. ESCOTT & CO., - - WINNIPEG

Empois de buanderie La lb.
No i Blanc ou Bleu, cartons 3 lbs. o. o61
No i Blanc ou Bleu, cartons 4 lbs. 0.o6
No i Blanc, barils .. .... .. ... o. o6
Canada Laundry (cse de 40 lbs) 0.05i
Silver Gliss, btesàâcoulisses.6 lbs. 0.071
Silver Gloss, Canistres de 6 ibs. 0.071
Kegs Silver Gloss gros cristaux o. o61
Edwardsburg's Silver Gloss, pa-

quets chromos de i IL.. ...... 0.07à
Benson's Satine, cartons de i IL 0.071
Canada White .Gloss, qpts de i L o.o6
Benson's Enamel par caisse de

40 lbs............3.00
Benson's Enamel par caisse de

20 lbs.......... .. 0

Cellulid
Boites contenant 45 cartons, par
caisse...........3.6o
Empois de cuisine

(Boîtes de 20 lbs., ic en plus par livre).
W. T. Benson's & Co., Celebrated pre

pared Corn.
Boîtes de 40 lbs........0.071

Canada Pure Corn Starch
Boites de 40 lbs. .. .... .... 5

N. K. FAIRBANK COMPANY,

Montréal

- Prix du Saindoux
Composé, M ar q ue
BOAR'S HEAD. F.
0. B. Montréal.
Tierces. .. IL o. ogi
Tinettes 6o lbs.

lbs.....o. io
Seaux en bois, 20 lbs.......2.05
Chaudières, 20 lbs..........
Caisses, 3 Ibs.........o. loi
Caisses, 5 lbs.........o. joi
Caisses, lo lbs...........

E. W. GILLETT COM.
PANY, LIMITED.

Toronto, Ont.
6V15.-1 Les prix ootés danscette liste
ibu 1our marchandses aux pointe de
W.bur.on de grsdans Ontailo et
tla6bo. excepté là où des Hotus spécia-
td. pri=pus dievée @ont en vigueur.

laBnsuets à varier saCà avis.
Levain en Tablettes

"4Royal."1
Bottes 36 paquets à

6c...la boite 11.15
Lessive en Poudre de

IllItt

La ce
4 doz. à la caisse 13.50

3 caisses . . . . 3.40

6 caisses ou plus 3.35
Poudre à Pàte "Magicc"
Ne contient pas d'alun.

La dozL
- 6 doz. de 5c. $ 0.60

4 doz. de 4 oz.. 0.75
4 dos. de 6 oz.. 1.00
4 doz. de 8 os.z. 1.30
4 dos. de 12 oz. . 1.80

42 dos. de 12 os.z. 1.85
*4 dos. de 16 oz. .. 2.25

2 dos. de 16 oz.. 2.30
1 doz. de 2j lbs. .. 5.00
à dos. de 5 lbs.. 9.60
2 doz. de 6 os.) à
1 doz. de 12 oz. I& Ose
1 dos. de 16 oz. $ 6.00

'Vendue on canistres seulement
Remise spéciale de 5% accordée sur tes

commades de 5 caisses et- plu@ de la
Pendre à Pàte "Magie-

soda "MagIc" - L.a CO
No. 1 caisse 60 pqts de 1 lb . .8

5 caisses.........275
No. 2 caisse 120 pqte de lb 2.86

.~5 caisses......

Z Fl

No 3 caisse

30 pqts. de 1 ll. 2 Sb
et 60 pqts. de j lb.

5 caisses.. ... :
No. 5 caisse

100 pqts. de 10 OZ. 20
5 caisses .......- 280
Crème de Trartre de

"GII lett"
La dot

qUe» m lbM. pqts. (4 doz. dans
la caisse) . - - - $1-00

~lô. pQts. (4 doz. dansla caisse) .. 20
La 'c'e

4 doz. pqte., 1I lb. assor- lis oS.
2 doz. pqts., j Il.. ... tis. j
à lb. canistres rondes, avec couver*

cles fermant à vis (4 doz. dans la
caisse)

1 lb. canistres rondes, aVec Pluver*
dles fermant à vis (3 doz. ,as la1
caisse)........ ... Lt

5 lb. canistres carrées (lý d dans~
la caisse) O301
10 Ilb. bottes en bois........ j
25 IL seaux en bols ci

100,1lb. barils .. .. . .....
860 lb. barils.. ......

h.
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ILS DEMANDENT LIEURS
FICHES DE VENTE.

Les soixante-dix mille marchands, dans toutes les branches dlu

commerce quiemploient

Une L ce.
seule CCA 

d'netueMC AS corvée.

constatent que leurs clients réclament leurs tiches de vente

-le compte dlétaillé de leurs achats- -indiquant la somme totale

due. lils veulent savoir ce qu'ils doivent.
Le Système McCaskey épargne temps labeur et argent L.e Système MoCaskey supprimie la tenue de livres intitile.

au marchand. Il protège contre les oublis d'inscription en Il tietit àt jour chaque comtpte, totalisé à date. C'est un l)ercep-
Iolmite aunéto atfien le cit l élm. teur automuatique. Il fournit la preuve de pertes en casd'Vinceîîdie

Il lmit auomaiqumen lecréit.Il signîale au marchand tous les poinits danîgere.ux.
Aucun marchand ne peut s'en passer ---il est vendu à des conditionîs faciles de paiement et rembourse soit prix dle lîîi-nicme.

Renseignements gratuits. Demandez le catalogue aujourd'hui même.
DOMINION RECISTER CO., LIMITrED.

Agenîces dans les principales villes. 90.98 RUE ONTARIO, TORONTO, CANADA.
510-521 CORN AND PRODUCE EXCHANGE, MANCHESTER, ANGLETERRE.
THR UcCABKEY RZGISTER CO., ALLIANCE, OHIO. in. U. A.

Manufacturiers des Carnets de Vente de Sûreté renommés, à duble et triple expéditionx.
Carnets de vente et ninp:es Carnets au Ca, boise dans toute- lets variétéit.

SUCCURSALES :-N.w-York, Boston, Pititabsure. Chloago, Minnapo.lis. Kansas City, Son Franoiso., Atlante, Memphis Washington.

ETES-VOUS ]BIEN PRÉPARÉ?7
Avez-vous un stock bien assorti de Biscuits de Mooney pour

~ satisfaire à la demande populaire résultant de l'excellence
sans rivale de chaque biscuit?
Votre rival s'est préparé, et ce serait une pauvre politique

* 5 de votre part que d'envoyer de la clientèle à son magasin,
quand vous pouvez facilement la retenir en mettant en

e *60 stock les marchandises en demande.
Il faut examiner avec soin la question de l'achat des biscuits.

-s La qualité deé vos marchandises et le service que nous don-
nons soutiendront avantageusemnt la comparaison avec
tous les autres.

ENVOYEZ AUJOURD'HUI UN ORDRE DFESSAL.
THE MOONE-Y ]BISCUIT
AND CANDY Co., ILIMTIED

STIIATFOIRD, ONT. WINNIPEG, MAN.
Succursales à: HAMILTON, OTTAWA, SYDNEY, C. B., HALIFAX, N. S., FORT WILLIAM,

CALGARY, VANCOUVBB, C. A., ST-J' AN, T. N.



GOODALL, BLACKHOUSE & CO.,
Leeds, Angleterre.

CHARLES GYDE, Agent pour le Do-
minion du Canada.

Sauce Yorkshire, Bout. i pit., doz. 1 .65
Sauce, nmarque "Boar", Bout. J pt

............ doz. 0.75
Riz pulvérisé-, pqts i lb. et i lb., lb 0.07
Fécule de pomme de terre, pqts 1

lb...........lb. o. 'o
CjuÂiN. LANGLOIS Cie., Lanutee

Montréal

Prix du saindoux
composé, marque

i BrASIFIRST.o

i o il 0, .091

Seaux cii bois, 2o 11),....... . 90
Chîaudières, 20 lh,........ .i
Caisses, 3 lb.......l. o.10
Caisses. j lbs...........b o. t0
Caisses, Io lhs.........1). o. lu
Pains moulés d'une livre .... ... o. i o-
HIJDON, HEBERT & Cie, Limitée,

Montréal
Savon "Bon Ami".

Caisse de 3 doz... .. .. .. la doz. i.19g
En lots de 5 grosses .. la grosse 13.40

Pâtes Alimentaires
Macaronli, Vermicelle. Spaghetti,

Nouillettes, Coquillettes, Alpha-
bets. Pâtes assorties, Coudes,
Paquets d'une livre ou vrac,
caisses 25 livres.

M arque
M arq ue
Marque

en pqts en vrac
"Gazelle" I...L o.o6i o. 00
"Talbot Frères" IL 0.071 0.07
"A. Courtine & Cie"

IL 0.071 0.07

LE PRIX COURANT

F. O. B. Montréal.-Net 3o jours.
Produits de la maison Talbot Frères,

Bordeaux.
Pois Verts Français, cses zoo btes de

de 500 grammes, soit, 18 ozs.
La csc

Extra Fins..........17.00
Fins..............6.oo
'Mi-Fins...........12.00
Moyens...............1.00
Petits Pois.......... .00o

Champignons Français, cses 100 btes* de 5oo grammes, soit, 18 ozs.
Extra............$2i.o
Premier Choix......... ..1.0
Choix..............17.00
Hôtel............13.00

Olives Espagnoles Qucen. Ladz
Bouteilles 64 Oz., caisses J doz... $8.75
Bouteilles 36 Oz., caisses i doz... 5.00
Bouteilles 2o oz.. caisses i doz... 3.5o
Bouteilles io oz., caisses 2 doz... 2.10

Huile d'Olive Extra surfine, bouteilles
craquelées.

La cse
Caisses T2 litres........ .s
Caisses 12 demi-litres..... .o
Caisses 24 quartz de litre.....7.00

Huile d'Olive Extra Surfine, en canis-
très La cse.

Caisses 48 canistres d'un huitième
de gallon....... .. $6.o

Caisses 24 canistres d'un quart de
gallon............15.00

La c anistre
Caisses. 12 canistres d'un demi-

gallon .. ...... .......... 13.80
Caisses 6 canistres d'un gallon.. 13.50
Produits de la maison Alexander Cairns

& Sons, Paisley, Ecosse.
En flacons de verre de i Il.. fermeture

hermétique patentée. caisse de 2 doz.

Confitures de Fraises, Framboise:
sis, Gadelles Rouges, Groseilles,
cols, Pêches, Reine-claude
gitge), Prunes de Damas (Dai
Prunes, Framboises et Gadelli
sorties, la doz.. .....

M~ariîîelade d'Orange Ecossaîse,
caisse de 2 doz. .. .... ....

Home-made Orange, Tangerine
Orange, Abricots $2.10. cse de
2 doz...........

I'écieb.......cse de 2 doz.
Figues et Citrons, Gingembre 2.40,

Gingembre et Ananas 2.40, i-
gues Vertes et Gingembre 24o.

IMPERIAL TOBACCO COMPI
0F CANADA, Limited.

Cigarettes. Le
Ricliiiioîîd Straight Cut.. ..
Sweet Caporal........
A t hlè te............
(>ld Julge..........
News Light (tout tabac)....
Sub-l<ose Cigarros (tout tabac).
D)erby...........
uId ljold..........
Prince...........
Swect Sixteen........
Dardaîielle (Turques) ordinaires i
Dardanelle (Turques), bouts en

liège ou en argent .. .... ..... i
Miurad (.Turques) bouts en papier. i
Mloguls (Egyptiennes), bouts pa-

pier ou liège .... .... ....
Yildiz (Egyptiennes) .. ....... 1
Yildiz Magnums (Egyptiennes),

bouts en papier, en liège ou en or 2t
Gloria...........
Empire Navy Cut. ......
()id Chum..........
Goid Crest..........
Columbia (tout tabac). ~ i
Niobe (Turques)........
1-fassan (Turques)........8

I ~Ld~

UNE SUfiGiESTION POUR VOUS,
à. LE MARCHAND!

Vous satisferez vos clienti et atigîîentertz le
presi..e de votre mîagasinî en teniant les Biscuits

"iMaple Leaf-."est iion Creaixi" de &%cCortîîiek
-deux lignes extrèii îeîilt populaires.

Saine et Délicieux, sans
rivaux au point de vue de
la délicatesse et de la sa-
veur.

Notre large campagne de publicité vous aidera
à faire facilement des ventes.

Envoyez un ordre au. point d'expédition le plus rapproché.

M flCORM 4ICIU
MM PL LEAF AND BaISCUITS

LEMON CREAM
MANUFACTURE À LONDON.

MAGASINS À MONTRÉAL, OTTrAWA, HAMILTON, KINGSTON,
WINNIPEG ET CALGARY.

: *i



MARQUE

BABY
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6-Médaillçs d'Or-6

Macaroni
BABY

Codou
(Véritable Produit Français)

Manufacturé dans une manufacture modèle, dirigée suivant des

lignes absolument nouvelles et modernes. Ce macaroni est fait

uniquement de pur Blé Russe de Taganrog-le seul blé dont on

peut obtenir le meilleur Macaroni. On ne peut se procurer une

plus fine qualité.

MARQUE

BABY

ARTIIUR P. TIPPET & Co.
AGENTS.

Montréal. - Toronto.

MARQUE

BABY
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La réputation des marchandises
commander

beaucoup d'Epiciers Prospères.

NOUS pouvons ajouter peu de chose à tout ce qui a
été dit sur la pureté et la supériorité absolue du

SODA
"COW

A PATE
BIRAND"

Quand la confiance de la cliente en son
travail est si généralement exprimée, il n'est
pas besoin d'un long argument pour vous
montrer l'avantage que vous avez à le
mettre en stock.

C'est LE MEILLEUR, et comme tel, il
devrait toujours se trouver sur vos
rayons.

CHURCH & DWIGHT, LIMITED.
Manufacturiers, MONTREAL,

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

Ne tardez pas à
votre stock deest un actif pour

SEL
pour l'Automne.

VERRET, STEWART & CO., Li.itd

Commerçants en Sel.

MONTRÉAL.

Considérez la réputation du manufacturier
dont vous tenez les marchandises. Que si-
gnifie-t-elle pour vous, non en théorie, mais
en espèces sonnantes ? Peu de personnes au
Canada contesteront la supériorité des Bis-
cuits Christie. Les épiciers expérimentés
ne le feront certainement pas Pourquoi
ne pas laisser la réputation des marchan.
dises Christie vous aider à faire de meil-
leures et plus fortes affaires ? Les Biscuits
Christie font vendre plus que des Biscuits.

Christie, Brown & Co., Limited.
TORONTO.

j

Christie
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Il
Saindoux Composé i

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

Il n'en existe pas qui ait un
goût plus fin.

Son Prix est raisonnable.

THE

LAING PAOKINC & PROVISION 00.
LIMITED

Rue Miii, de MONTREAL.

Très peu de fabricants de fromage au Canada

Be risqueraient à employer dans le caillé une

autre sorte de sel que le

Sel aàFromage

WINDSOR
11s l'ont essayé et éprouvé au point de vue de ;a

pureté, de sa solubilité, de sa saveur, et ont

constaté qu'il forme une classe par- lui-môm1ie.

Il n'y a presque pas de demande pour' tout

autre sel à Fromage.

THE GANADIAN SAIT 0O., IIMITED
WINDSOR, .. ONTARIO

Pal] Mail (Turques) .. ....
Lalistan (importées)....

18.50
12.00

Tabacs à cigarettes. La lb.
l'uritan et B. C. No i 1. /12S 1.00
S eet Caporal......../I3s 1.15
Athlète..........1/123 1.05
L)erby, boites fer-blanc .. I lb o.95

Tabacs coupés. La lb.
Üld Chum........... s 0.79

l'Stanley, Tins i lb........1os
Mecrcna..-...........os 0.79

Ailiie Mixture, Tins J et i lb. 1.35
(iid Gold...........12S 0.95
Seà! of North Carolina ... 12S 0.95
I>414% N'ixture (Cut Plug) 0 .82

(id ~rginio, pqts i et i lb....0.72
b uke's MIixture (Granulated),

pl 'Os Bags 5 lbs. carton 0 .85
EuHI Durhiam.
1 'o bags, s lbs. carton.....1.25
1 le, bags, 5 lbs. carton.....1.25

M,î %irgînia, pqts. i et i lb....0.72
(Jd \ irginia, pqts. 1/16 lb.....0.72
SfldP Pqts. 1/12 et 1/6 IL....048

Cla bash Mixture, tins i et 1 b 1.15
Cliasliî Mixture, tins 1 lb....1.20
Ca1I)hasîh Mixture, tins i ib....1.35
CaPtan Navy Cut (importé) tins

i lb Medium et Fort .... ... 1.33Ca;"lail Mixture (importé) tins
lb. Medium . . 1.33Pride of Virginia (importé) tins

'o lb...........1.33
( I nls Curve Cut (impor-

l tins 1/10 lb... ........ 1.33Tillledo (importé) tins 1/10 b. 1.35.lIcky Strike (importé) tins i/i0 1.33Roce P af (importé, à chiquer)
pqs ............ 22Tabacs en palettes, (importés) La lb.

Pi Per Hleidsieck 1 . .. 20

Tabacs en poudre La IL
Copenhagen en boites 1/12 lb. o.ço
Rose No i de Landry......0.32
Rose No i de Houde......0.34

(Empire Branch).
Tabacs à chiquer. La lb.

Moose bars 51 cuts to the IL 0.40
Moose............s 0.40
Snowsboe bars, 6j cuts to the lb. 0.43
Stag 5 113 cuts to the lb. J Butts

12 lbs., boites 6 lbs.... ... 0.38
Black Watch.........2s 0.45
Black Watcb........6s o'44
Bobs........6s et 129 0.46
Currency..........2s 0.46
Old Fox..........28s 0.44
Pay Rol...........i o.56

Tabacs à fumer. La lb.
Empire........6s et 12s o. 44
Rosebud..........6s 0.45
Ivy...........7s 0.50
Shamrock.........6s 0.45

Tabacs hachés. La lb
Great West (Sac).......s 0.59
Regal, cube cut, en boites .. 9 0.70
Taxi Crimp, cut. boites .. .. los o.78

HENRI JONAS & CIE,
Montréal

Extraits Culinaires. La doz.
i oz. Plates. Triple concentré .. o.8o
2 OZ. Plates. Triple concentré . .5
2 OZ. Carrées. Triple concentré.. 1.75
4 Oz. Carrées. Triple concentré. . 3.00
8 oz. Carrées. Triple concentré.. 6.oo
16 oz. Carrées. Triple concentré.. 12.00
2 oz. Rondes. Quintessence.. .. 1.75

21 OZ. )Rondes. Quintessence.. .. 2.00
.; oz. Rondes. Quintessence.. .. 3.50
8 oz. Rondes. Quintessence.. .. 6.oo

OZ. Carrées. Quintessence. Bou-
chons émeri .............- 3.50

8,oz. Carrées. Quint-essence. Bou-

chorns émeri.......7.00
2 oz. Anchor.......... ..1.0
4 oz. Anchor..........1.75
8 oz. Anchor..........3.00

16 oz. Anchor..........6.o0
2 oz. Golden Star "Double l'orce" 0.75
4 oz. Goldepi Star "Double Force" 1.25
8 oz., Golden Star "Double Force" 2.25

16 oz. Golden Star "Double Force" 4.25
2 OZ. Plates. Soluble........75
4 Oz. Plates. Soluble......1.25
8 oz. Plates. Soluble......2.2c

16 oz. Plates. Soluble......4.25
i oz London...........50
2 oz. London.........0.75

Extraits à la livre de .. $1.00 à 3.00
Extraits au gallon de .. $6.oo à 24.00
Mêmes prix pour extraits de tous fruits.

Moutarde Française.
2 doz. à la caisse.

L

Pony.........
Medium.........
Large..........
Sma'l..........
Tumblers........
Egg Cups........
No 67 jars........

2 doz. à la caisse.
Muggs..........
Nugget Tumblers.....
Athenian Tumblers....

Golt .i .doz. * il a caisse
No 64 Tars........
No 65 jars........
No 66 jars........
No 68 jars........
No 69 jars........

Vernis à chaussures.
i doz. à la caisse.

Marque Froment .... .... ..

a grosse

7.50
10.00
12.00
7.00

10.80
12.00
12.00

12.00
12.00
12.00
12.00

15.00
18.00
21.00
15.00
21.00

La doz.

.. 0.75
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Marque Jonas--------
Vernis Militaire à l'épreuve d

l'eau............2.00
The LAING PACKING & PROV. Co.,

Montréal, Canada,

Lard en Baril Marque "Anchor"
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess brl. 35/45........24.00
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess 4 brl..........12.25
Lard du dos, Canada Short Cut,

brl. 45/55...........23.00
Lard du dos, Canada Short Cut.

i brl.............11.75
Lard pesant Brown Brand, dé-

sossé, tout gras, brl. 40/50 .. .......
Lard clair, pesant, brl. 20/35 .... 22.50
Lard de flanc, pesant, brl....22.00
Lard à fèves, (petits morceaux,

mais gras), brl........17.50
Pîckled Roll$, brl........20.50

Saindoux Composé Raffiné. choix
Marque "Anchor".

Tierces, 375 lbs.............- -lb. 0-08Î
Boites, So lbs. net (doublure par-

ch>emn)........... .0.8
Tinettes. So lbs. net (Tinette

imitée)............0.09
SCeaux (le bOiq 20 lbis. net.. $1.85 6.091
Seauix de fer-blanc 20 lhs.. $1.72 0.081
Caisses io lbs. tins, 6o lbs., en

LE PRIX COJJR ANT
caisses, bleu .. 0.09

Caisses 5 Ibs.'tins, 6o lbs. en
caisse, bleu.......... .o09

Caisses, 3 lbs., tins, 6o lbs., en
caisses ........ . 0.09

Briques de saindoux composé, 6o
lscil caiss e, qpts. i lb.,... o. 10

Saindoux Marque "Anchor" (garanti
pur).

Tlieces, 375 ibs.. .... , 0.12
Boites, 50 lbs., net, (doublure

parchemin) 0. 12à
Tinettes, So lbs., net (tinette îmî-

tee).............0. 12à
Seaux de bois, 20 lbs., net (dout-

])ltîre parchemin .. .. .. $2.50 0. 121
Seaux en fer-blanc, 20 lbs.

brut..........$2.37è o.îiî
Caisses, Io. lbs., tins, Go lbs., en

caisse, Rouge 0.... . 121
Caisses, 5 lbs.. tins, 6o lbs., en

caisse, Rotuge........ ....123
Caisses 3 lbs., tins, 6o lbs. en

Saindoux en carré d'une livre,
6o lbs. cii caisse ...... 0.13
Viandes fumées.

Jambons: Première qualité.
Extra gros, 28 à 45 lbs.,. o.111
Gros. 20 à 28 lbs.. .. , 0.13
.Moyen, 15 à i9 lbs..... 0.14!
Petitsi, 12 à 14 lbs...,, o. 1 4J

jambons désossés, roulés, gros,
16 à 25 lb....., 0.14

Jambons désossés, roulés, petits,
9 à 12 lbs..,.. 0.1541

Bacon de Laing, à déjeuner,
sans os, choisi .... ,,. 0.141

Bacon de Brown, à déjeuner, mar-
que anglaise, sang os, épais .. O. 14

Bacon de Laing, Windsor, dos
pelé........... .. 6

Jambons de Laing, choisis -l
que-Nique", 10 à 14 lbs. 0l,

Petit bacon roulé,' épice, dcbob-
sés, 8 à 12 Ibs. .. .. .. .. .

Bacon choisi, WNiltshire, cote 50
lbs. .. .... .............

Cottage Rolîs ... . . .01
Saucise fumées.

Bologna (Bondon de Boeuf). .06
Bologna (Enveloppe cirée) .. .. 6
Brunswick (Beef Middles> .. .. 8
Frankfurts............
Polisb............
Garlic............
Empress (Poulet, jambon et lrn-

gue).........do, i10
Saucisses fraiches

Saucisses de porc (tripes de )..rc 1 0
Saucisses de porc (tripe.; de u

ton)............
Petites Saucisses de porc (pur

porci............
Saucisses Cambridge (paquets de

îlb.................
Sauicisses de fermier......o 12
Chair a saucis.es (seaux (le 20

lbs.) .. .... ........ .. ... oc-1
Boudin blanc 0 o:
Boudin noir.........o os

AGENCES
LAPO kTE. MARTIN & CIE, LTEE.

Montréal
Légumes.

Petit il Pois Importés "Soleil"
Sur Z~ t ra Fins ... oo boites 15 5o
Extra iins........10 15 o0
Très 1Il ns......oo " 1 oo
Fins.......... -0 12.50
Demi-f 25.............100 ila
Moyen No 2.. ...... 100 9350
Moyens No 3.. ...... 100 87

Résumé des Règlements concer-
nant les terres du Nord-

Ouest Canadien.
T OUTE personne se trouvant le seul chef d'une

ofamille, ou tout individu mille de plus de ta
ans, pourra prendre comme homestead un quart de
section de terre disponible du Domidion, au Manito-
ba, à la Saskatchewan ou dans l'Alberta. Le postulant
devra ae présenter à l'agence ou à la sous-agne e
terres du Dominion pour le district. L'etrée pnr
procuration pourra être faite à n'importe quelle
agence, à certatnes conditions. par le père. la mères
te fils, la fille, le frère ou la soeur du futur colon.

Devoirs-Un séjour de six mois sur le terrain et
la mi.e en culture d'icelui, chaque année, rendant
mois ans. Un colon peut demeurer à meut mille&
de son hoîne-tead, sur une ferme d'au moins 85
acres. posa%édée uniquement et occupée par lui oupar son père, a mère, son fils, a fille, son frère ou
a soeur,

Dans certains districts, un colon dont les affaires
vont bien, aura la préemption sur un quart de sec-
tion se trouvant à côté de son homestead. Prix, $3.oo
l'acre.

Devoirs- Il dcvra résider six mois chaque année
pendant une durée de six ans à partir de la date de
l'entrée du homestead (y compri akl temps requis
pour obtenir la patente du homestead) et cultiver
cinquante acres en sus.

Un colon ayant forfait ses droits à son homestead
et ne pouvant obtenir une préemption, pourra
acheter un homestead dans certains districts. Prix
53.00 l'acre.

Devoirs-. Résider sur son homesteadl six mois
chaque année pendant une durée de trois ans, cul-
lver 5o acres et bâtir une maison valant $300.

W. W, CORY,
Sous-ministre de l'Intérieur.

N. B.-Làa publication non autoriée de cette sa-
nonce ne sera pas payée.

D AIN POU R 0198AUX est le "Cottamn
ISeed", fabriqué d'aprè.% six brevets,

iMarchandise de confiance; rien ne peuit iloip-
rcher comme valeur et comme popularité.
Chatous les fournaisseurs de gros.

-Le comptoir Mobilier-
FRANCO-CANADIEN

Société à Charte par Actions

tI7-1I9 Rue Craig Ouest, - * Montréal
ff1PHONE MàAIN 6892 M

Le Comptoir Mobilier Franco-Canadienl
Est ouvert à toute peroonne dé-
sirant contracter un empluifi
sur effets mobiliers ou mat*
chandises livrées à nos entre*
pots, sans s'exposer à payer
des taux usuraires et ruineux'
L'honorabilité des fondateurs
et directeurs du Comptoir cons-
titue la meilleure garantie des
emprunteurs.
La Cie. achètera à des prix rai-
sonnables et défiant toute con-
currence, tous objets ou Mar-
chandises non-périssables, en
réservant au vendeur l'optiOn
de rachat dans un temps déter-
miné.

Le Comptoir Mobilier FrancoCaadiel
Fait des avances d'argen t sur
tous objets ou marchandises
non périssables, ayant une va-
leur commerciale et déposés
aux bureaux de la Societé »
La Société se charge de la Ven'
te par Encan de toutes Mar-
chanisâes et possède des En-
trepots et Magasins Généraux
pour la Vente à Commission de
tous articles et effet mobiliers
confiés à la Société Pour cette

LE Mince Meat
SDE CLARK

Marque "Inglasa" et en Boites

de Fer-Blanc,

Attire la meilleure clientèle.

AsEure une propreté absolue,

Pas de manipulations, pas de

perte pour vous.

W. Clark,ontréal
Manufacturier des

Soupes renommées,

de la Marque

11CHATEAU"1
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A-U.X MARCHANDS
Avez-ous besoin d'un associé ?

Avez-vous$ besoin de bons employés ?-
Avez.Yfofl besoin de comrnis de bureau ?

SAv-vus besoin de sténographes ?
Avez-vus besoin d'unde servante pour votre famille ?

Adressez-vous en toute sécurité au

Bureau de Placement
DE -

etXrofitezdes avantages uniques que vous offrent les PETITES ANNONCES DE

Par la comibinaisqn de ces deux INSTITUTIONS DÉ~ PUBLICITE POPULAIRE nous
sommes à mùême de vous mettre en rapport même avec de futurs associés; de vous four-
nir des employés, des servantes, des commis de magasin, des charretiers, etc., etc.

LA, MEILLEURE INSTITUTION A MONTREAL
CIest ce qe di ent tous ceux qui ont eu affaire avec le BUREAU DE PLACEMENT de '-LA PATRIE". soit pour

se procrer deseplate, soit pour obtenir des employés.
Il nous vient des certificats de tous côtés, qui prouvent que le BUREAU DE PLACEMENT <le "LA PATRIE" est

le plus étendu et le meilleur des intermédiaires entres les patrons et les employés.

PHIARMACIE ROBERT, Montréal, 25 Octobre 1911.

Bureau de Placement,
Nous devons vous informer que les deux servantes que vous nous avez eues la semaine dernière par l'entre-

.mise de votre bureau nous donnent entière satisfaction. Nous considérons que le Bureau de Placement de 'La Patrie"
est la meilleure institution du genre à Montréal quant à la qualité d'employés que nous pouvons y rencontrer, vous
remerciant, .Nous demeurons vos, etc..

Pharmacie Robert, 13DMOND VADBONCOEUR.
Bureau de Placement,

"61a Ppitrie»I, Mwonfréal. Montréal, 3 Octobre 1911.
Mademoiselle'

Je tiens ,à vous remercier-sincèrement pour l'employée de bureau que vous mi'avez envoyée par l'entremise de
votre Bureau de Placement et des Petie Anuonces. Elle m'a prouvée depuis des mois que vous obtenez avec v-os
burevu-x-des personnes hautement qualifiées pour les travaux d'intelligence, d'assiduité et de tact.

Bien à vous, Selrpéetn u C.A. D RÏOÉRRT.
Seulrepésetan duchar jackson pour la Province de Québec.

Congrégation de Notre-Dame, Ferme Ville-Marie, 18 octobre i191i, .

Nous sommes très reconnaissantes au Bureau de Placement de "-La Patrie" pour l'empressement avec lequel il
nous a procuré de bons employés dans la personne d'un chef de culture et <le plusieurs journaliers.

Signé: Ferme Ville-Marie, i
Voilà des preuves convaincantes de l'efficacité du Bureau de Placement de "La Patrie,." à procurer des positions, L

tant à la ville qu à la campagne, à toutes les personnes compétentes.
Adressez-vous à ce~Bra et vous aurez toute satisfaction, dans le plus bref délai possible.

Aujourd'hui" LA PATRIE' Il stocommet du joul'nallems oanadien.franquis et un publicité profité de se
circulationu enal d6egble q!a'Olle augmente ohaque Jour' Pur la valeur et l'indépendance de su 4ëdaotlon, par
lu multIPloité et la Justesme de s Informationsalocales et.étigngéa'eu, par les renseignement* complet@.
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(Le Sucre qui a subi l'épreuve du temps.

Sucre Extra Granulé
Manufacturé pour la première fois en 1854 par Johin

Rt-d11athi, et, aujourd'hui, dans la Raffinerie de Sucre la plus
%aste et la mieux outillée du Canada.

Nous nous faisons un point d'honneur (le ne produire que
le mecilleur sucre. Nous cesserons les affaires quand nous
cesserons de le produire.

Tous les Hpiciers qui ont souci d'avoir la clientèle la
inîclleure et la plus permanente donneront la première place
ati Sucre Redpath.

Jaune d'or en Poudre, PARIS LUMPS
en boites de 100, 50 et 25

Ibn, et en cartonnages

Extra Granulé. ve de la poussière.

The Canada Sogar Refining Company,
LIMITED

MONTREAL, Canada.
Maison Fondée en 1854 par John R.dpath.

Extra Moulu,

Le lait de la Marque

REINDEER
A, à soli actif une CXj)t'-

rience dle tr-ente ans. Il
est ob>tenu dle vaches clioi-
s4ies, saines, tranitèes avec

soin, 1ilsj)eCtees par le gouverniemîent et nlour-ries
sur les 1)trrsles pluis r-iches de l'univers, ce

(lui eotibue)i à donner au LA IT1 CoNI)ENýSE
tEI NI )EE"l' une ihelesse et une saveur qui lui

sont Iî'o.r'es. Le lait Reindleer- est 1)lus exempt

qu1e celui de toute aiitreiniarlîne (le goût dc ('uit,

V'os clients s'attendront à recevoir du lait
<le la ýl ARQLJ E RE,,IN l)EItR, loi'5(liiiils vous
Cùil anderont dlu Lait Condcenisé.

UMITED
TRIJRO, NOUVELLE ECOSSE.

1- IRRNUEL CSE

SHOI

cer vos commandes.
MATH EWSON S'

EPICIERS EN GROS...

RD

SONS,
202 rue McGiII, Montréal.

Téléphone, Main 3686.

SUCRE EN MORCEAUX
La vente du sucre en morceaux augmente constamment. Il est connu du commerce et des consommateurs
sous plusieurs nome. Quànd ils arriv ent à le connaître,

Le Sucre ý-en Morceaux Crystal Diamond
les satisfait et leur plait, comme sucre de table le meilleur et le plus attrayant qui ioit p)roduit dans le monde entier.

The Ste Lawrence Sugar Refining Co., Limited
MONTREAL, QUé.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ '«LE PRIX COURANT"

I;- Il

MIARD HOMARD HOMA
Nous venons de recevoir des Conserves de Homard de la
Marque QUAKER, empaquetage 191 1.
Leur qualité est exceptionnelle. Ecrivez-nous avant de pla-

i
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Petits Pois "François Petit & Co."
Fins, zoo boites. btes illustrées... io.oo
Fins, zoo boites, étiquette dorée. 9.50
Moyens, zoo btes, étiquette dorée 8.oo

Haricots "Soleil" C/S
Extra Fins, 40 flacons .... .. ... o.oo
Extra 1Fins, ioo boites.......13.50
Fins, zoo boites........12.00
Moyens, ioo boites.......9.00
Coupés, zoo boites.......8 6o
Macédoines No z extra, zoo boites 12.00
Macédoines No i extra, 40 flacons 9.00
Macédoines NO 2 extra, zoo boites 9.25
Côtes de Céleri, zoo, boites ... 8.oo
Côtes de Céleri, 5o boites......7.50
Epinards en Purée .. .... 0
Lpinards en Purée, So boites ?.0
Epinards en Purée, 40 flacons 7.50
Fonds d'Artichauts, zoo boites 33.00

Soupes.
Vertes cerfeuil, zoo boites .... ... 9.50
julienne, zoo boites .............. 8.0o
Printanière Nouvelle, zoo boites 9.50
Purée de tomates concentrées, zoo

boites...........9.5o
Asperges C/S

Branches géantes, So boites 24 . 2400
Branches, géantes, 16 bocaux.. .. 1.00
Branches Grosses, So boites 23 * 2300
Branches Extra, zoo boites .... 22.50
Branches Fines, zoo boites . .21.00

Pointes têtes seulement, zoo btes 25.50
Pointes têtes seulement, 40 flacons 14. 00
Coupées 1er choix, zoo boites .. z .50
Coupées 2ème choix, sans têtes,

50 boites..........11.00
CouIpées 2ème choix, sans têtes,

zoo boites..........11.50
Flageolets

Extra Finzs, zoo boites.......3.oo
Moyens, zoo boites .. ........ 1.0
Choux Bruxelles, zoo boites . . .o00

Sardines C/S
Romain is.............8.oo

Victoria s .. .... .... .... ... 8.50
junquiera is...........8.50
White Bear is.. .... .... ...... 6.oo
White Bear is..........9.50
Bonne Ménagère is.......13.00
Superbes à la Ravigote .. .. ... 25.00

Tomates Doz.
Victoria C/s 2 doz........1 .4o

Blé-d'Inde Doz.
Victoria c/s 2 doz........ i.o

Savons de Castille Lb.
Le Soleil 72%7 d'huile d'Olive.

miorc. de ii lbs., 25 lbs., à la c/s 0.071
morc. de 21 lbs., 12 lbs. à la c/s o. o8i

C/S
morceaux de 1 lb., 50 i 3.50
morceaux de 3 OZ., 200 id 3.75
morceaux de 7 OZ., 200 te .00La Lune 659% d'huile d'olive Lb.
morc. de i ilIbs., 25 lbs., par c/s 0.07
morc. de 2j lbs., 12 lbs id 0.08

C/S
morceaux de 1 lb., 5o de 3.25
morceaux de 31 Oz., 100 id 1.80
morceaux de 31 Oz., 200 3.40
Duffy & Ca.

Grape juice, qrts i25.......4.75
Grape Juice, ptS 24 .......... 5.00
Grape Juice, splits 36s......4.75
Apple juice, qrts 125.......3.75
Apple Juice, pts 249 .......... 4.50
Champagne Pommes, qrts 123 4.50
Champagne pommes, 243 Pts 4.90

Motts Golden Rizaset.
Sparkling Cider, qrts 12S.....4.50
Sparkling Cider, pts 249......4.75
Sirop, Vinaigre, qrts 123s.. ...... 2.40

Thés japon Lb.
Victoria, 90 lbs.........027
l'rinicess Louise, go bs......0.20
Prizzcess Louise, 30 lbs......0.21
Princess Louise, 5 Ibs......0.23

Vert "Ceylan"
Duchess, 6o lbs........0.24

Noir (Blend>
Victoria 50/30 tins......
Princess Louzise, 50/30 tins

Empois Remiy
Paquets 2 lbs., Sos. ....
Carton i lb., Sos.......
Carton 1 lb., zoos......
Carton i lb., 2oos......
Bbl. a24os.........
Keg i2os...........

Huile d'Olive "Minerva"
c/s 12 Btls z litre......
c/à 12 Btls qrts.......
c/s 24 BtUS pts.......
c/s 24 Btls i pts......
Estagnans, 5 gai.......
Estagnons, 2 gaI.......
Estagnons, i gai.......
Estagnons, I gai.......
Estagnons j gaI.......
Estagnons, i gai.......

0.31
0.20

0.o8

0.071
0.071

6.50
5.75
6.25
4.25
2.40
2.50
2.6o
2.70
2.80

JOHN P. MOTT & CO.
J. M. Douglas & Co., Agents, Montréal.

Chocolats et Cacao Mott.
* Elite, per doz. . o.gc

La lb.
Prepared Cocoa o.28
Breakfast. Cocoa o.38
No i Chocolate 0.32

Diamond Clincolate.......0.24
Navy Chocolate.........0.29
Cocoa Nibbs..........035
Cocoa Shelîs.........0.05
Confectionery Chocolate . .8 à 0.30
Plain Chocolate Liquors . .18 à 0.35
\ranilla Stick .... ...... la gr. zoo

RAMSAY, LIMITED.
Sodas à la Crème, pqts Sc, doz.
Sodas à la Crème, pqts 10e, doz.
Sodas à la Crème pqts 21c. chaq.
Arrowroot.........
Social Tea..... ....

0.50
1.00
o. 221
0.14

o16

LA FARINE PRÉPARÉE DE BRODIE X X X

Le Secret du La
Succès pour la plus demandée,

Pâtisserie, ls à la Ville
De meilleurs 

àl
Résultats. x comme à a

Plus Campagne,
économique est
que la farine celle-ci.

ordinaire.
AEIte E

BRODIE ê HAR VIIE
14 et 16 rue Bleury, - - Montréal.
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L'Epicier qui peut fournir et qui
Un Bon pousse la vente de

Prof it SNAP
sur e Péroleest sûr d'aclîanlander son magasin et de satisfaire

ses clients. Vous savez qlue des client.- satisfaits si-pour~~cir gni fient pour un bon coi 'iunerce-"Succès", et le succès
voilà ce que vous vous assurez veutdire de l'argent. Mettez Snap bien en évidence

quand vous achetez un et offrez-le en v'ente, et vous apprécierez alors notre

Système Bowser à Mesure Automatique. enthousiasme au stujet de ce merveilleux nettoyeuir
~ENSEZ à la commodité que vous avez en suspendant sim- des mnains-il enlève des mnains

plement le bidon au robinet pour obtenir un gallon de ga- toutes sortes de mnaipro-zoline ou de pétrole. La pompe le mesure, décompte lespré.lpetr,
gallons et indique le prix à exiger. pr ,lt peraiuse, l

Le Prix Dépend de vos Besoins. l risl
Grandeurs et Genres pour toutes les conditions. <'oudT>Ih

Ce système vaut les services d'un commis supplémentaire,nmais etc.ne coûte pas autant. Pas de mesures-Pas d'entonnoirs--Pas
de malpropreté-Pas de danger-Pas de contamination d'au-
tres articles. 

-4
Economie de Temps, d'Espace et de Profit. C'est le meilleur f
placement que vous puissiez faire, à quelque point de vue que 0votus vous placiez. SnalCi
Enyoyez.nous une rarte Pastale. Elle vous procurera gratis notre NS a CoBrcure Ilustré&, concernant le* Rdservoirs à Huile,, à Mesure

Autonmatique. 
01VLmtd

.5. F. BOWSER & Co., mnc.
00. OS8 AVENUE FRAZER, I TORONTO. Montréal, * Que.

Si vous Reconnaissez

Que le nom de SALADA représente la plus haute Qualité -
Qu'il vient en tête des autres comme valeur des marchandises et comme

ventes-
Qu' il offre une bonne marge de profit-
Que la demande est créée -

Que la vente est garantie -

Vous n'hésiterez pas-à mettre en stock "S LA A et à pousser sa
vente-le thé qui attire la clientèle, qui la maintient et qui rend un
commerce prospère.

"SALADA" TEA COMPANY
MONTRÉAL

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS,- CITEZ "LE PRIX COURANT"



"LA FAVORITE"
La Mine par excellence pour les poiles.
Eile donne un lustre permanent,
Ne tache Pa& kes mains.

CIRAGc» COON
La meilleure combinaison de cirage

chaussures. conserve le cuir et lui donne un
luetre partait.

IPUO TE C TORiN Rq
La meilleure graisse pour harnais, aso,.

p lit et conserve le cuir en le mettant à
l'épreuve de l'eau.
V rBNIS "U CILIE 9A&nf

Donne à la chaussure un brillant ètinae-
tant et durable.

Cspouts sont en vente chez ton s les
piirengros. S'adresser au besoin A

Unclo Sau Dressing Co, Lanoraje P.Q.
Ro eé.mantea Mo.raI:
MERCI]LE & DUBRU LE.

Nouvelle Boite de Poste i ý6à
Seuls Asents à Montréal. Tel. Bell. Main s6Si

son sujet. Parmi ces reven-

dications, la plus Importante est

l'épargne de labeur, de temps et

la suppression de l'eau bouillante.

1ODYELIE SiIZOU,
Mi) àE UPTIO (W
91Ml'[11111 PREnI
Absolument pures
et de saveur déli-
eue conservées

lana dàes seaux de
5 Ibo. et des jarres
en verre de 16 oz.,
doublés or, scellés
hermett 4 uement.

PURE 1IIINEDE
DODUIRE DE
UPTON

Bien et favorablement connue de
l'épicier et de ses clients dans tout le
Canada, où elle est fite et Vendue
puis plus de quinze ans.
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P Y ERIL N'Y A AUCUN RISQUE NI CHOCOLATu LIE
P.~ IERSPECULATION DANS LA VENTE rien Nueré

POUR

DBS EPICIBRESMI ME1OCRAPH PeurR'tousulobe

Besoins de la Cuisine
Demandez à votre Libraire C0O0 Tablettes deW Ml.
la marque "Northern Nis," &ND Fabrique par

qualité supérieure'pour Papier CO LAlJOHN P. MOTT & Co.,
a Coie. HOCO&I[HALIFAX. N. M.

COPILCe sont des aices J.A.TAYLOR, Agent, Miontréal
________________________de vente courante

et des modèles de _________________

Pureté et d'excel- L A I RP R
Menuiactnré par laReglstered len1ce dalna le mon (SEPAIN FLRIAZ

COMPAGNIE DES 'IaeMr de entier. FOR

53 des plus hauts Prix et Médailles DE BRODIE & HAR VIE
M OULI NSdi NO RDI en Europe et en Amérique. est aujourd'hui la farine préférée des

~ EN iE O [IiI ménagères. Elle donne une excellen-
te pâtisserie, légère, agréable et re-278 rie St.PauI, Mont réal. [taflgis en 1780. cherchée par les amateurs Pour ré-

__________________________ MONdTREAL, Can. DORCHESTER, Naue. ussir la pâtisserie avec la farine pré-

pée de BRODIE & HARVIE, il
_____________________________ sffit de suivre les directions impri-

mées sur chaque paquet.

CONSIGNATIONS. LAKE'0F THE WOODS MILLINC 114 -t is r u.,Mry, 7I P

CA IE 'CANADIENNE CO., LIMITED MAAILLE, CENDREAU & CIE
DE PRODUITS ACRIGOLES Fabricants de Farine "-FIVE ROSES"P Scesur ecs LAEN & CIS

LiiteMEUNERIE A KEEWATIN importateurs de Mfélasses, Si.

Acause de sa clientèle nombreuse Capacité 900o barils par jour. LiqeFus Scs, FTé, Etc.,
et choisie, disposera Meunerie à Portage Laprairle,LiurSceE.,t.

AVEC AVANTAGE Capacité 15oo barils par jour. Spécialité de Vins de Messe de Sicile

I)e toutes les consignations qtîi lui Capacité4 Totale 1050 barils par jour et de Tarragone.
seront faites de

Berr, eus, Bureaux :MONTREAL, TORONTO, 829 Rue St-Paul et 14 Rue St-Dizier

Beur 'rbe Sure O'euf, WINNIPEG, KEEWATIN, MONTREAL

Sio F'rae, Suce. rbe PORTAGE-LAPRAIRIE.

Remise est toujours faite sans délai. N A beaucoup louangé
ADRESSEZ : 0 FELS.NAPTHA, et chacune

La Cie Canadienne de Produits Agricoles. CONFITURES PURES DE UPTON de ces louanges est bien méritée.

2 1.-2 RUE ST-PIERRE, MONTREAL. eïELS.NAPTHA a toujours acconi
Tel. Main 3152-4010. COIFIIO1RES PURES 011 tout ce nui est revendiqué à



Lu P=I COuEM<
e,aitdwiches .. .............. 0.35
Impertis...........0.07
Biîsuits au soda....... .8a
Biccuiti au vini.........0. Ili
Jam jams..........0.15
lýî,cuiui au Café Noir..... .0.

M àST. CHARLES CONDENS.
INO CO'Y.,

~?CAW Ingersoll, Ont, Can.

Laits et Crèmes Conden-
u~sés.
t~Ve "Famnily"......3.50

si. Cîmarles "Baby". 4 do:., la cse 2.00
0hyles "Hôtel".....X 3.70
To» SlvrCow".......4.90

"rity"............4.75
-Good Luck"..........4.00

SALADA TEA CO.

TH ES DE CEYLAN
"BALADA"

1Vtirîîîtette Brune, ;'s et l's. $0.25 $0.30
Etiquette Verte, î'S et J'S. 0.27 0.35
1'.1 quteue Bleue, I's Y's, l's

et i's............0.30 0.40
1'tiquette Rouge, 1's et 's. 0.36 0.50
I tiqiiette Dorée, 1's .. .. o.44 o.6o

SAVON
Ilit (EI-NUINE, empaqueté

seiux par caisse.
100 mor-

ri\ ý)0>tlr Ontario et Québec:
dwins de 5 caisses........$5.00
""J t~lsOu Plus........4.95

SNAP CO, LTD.,

MoutréaL

Snap Hand
Cleaner.

No Cse de 3 do:. 3.60
tE~I Cse de 6 doz.'A7.20

1 JO jours.
ARTHUR P. TIPPET & Co., Montréal

Lime juice 'Stowers" La cse
Lime Juice Cordial, 2 do: . Pts. 4.00
Lime Juice Cordial, i do: . pits. 3.50
Double Refi. lime juice.....3.50
Lemon syriip.........4.00
THE UNCLE SAXi DRESSINO CO.,

Lanorake P.Q.
Viernis UUnde Sam"

Bout 6 or. No i......... ..... 0
Bout. 4 oz. No i..........40
Bout. 4 oz. No 2 .. .. ..... do:. .oo
Bout. j oz. (bout. nue) .. do:. o.75

Vernus Chocolat
Bout. 6 oz., No i.........2.00
Bout. 4 oz., No 1...........40
Vernis noir No i Extra BrIs 40

gallons.............60
Vernis noir No i'Extr*a Cans i à

5 gallons............75
Vernis chocolat No z. brIs 4o gaIs. i .6o
Vernis chocolat No i, Extra cana.

i à 5 gallons.........1.75
Graisse UProtectorine

(Pour harnais et chaussures).
Boites 8 oz...........1.25
Boites 4 o.............0.75

Cirage Combiné "Coon"
Cirage à Chaussures "Coon" do:. 0.75

Mine à 'Poile "Fivorite"
Mine -."Favorite", NO 4, do:....0.45
Mine "Favorite". No 8. do:....0.70
Mliile "Paivnrite". No 12, do:. . . .80

UNITED SOAPS COMPANY
of CANADA, Llmlted

Savon Canada'. Beat:
1 caisse.........4.10

45
5 caisses... ............. 00
I0 caisses..........3.90

T. UPTON & CO.,
Hamilton.,

Confitures garanties pures.
Framboises. Fraises, verres de i

lb., 2 doz. par'cse, doz. .... ... 2.30o
Péches, verres de i IL 2 do:., par

caisse..........do:. 1 .70
Gadelles rouges, verres de i IL,

2 doz. par caisse,.. .. ..... do. z .8o
Groseilles, verres de i lb., 2 doz.

par caisse,........doz. i .go
Punes, verres de i lb.. 2 doz. par

caisse..........doz. i.6o
Assorties

Verres de i lb., 2 doz. àla cse.do:. i .go
Marmelade d e Pamplemousse

(Grape. Fruit), verres de i lb.
2 do:. à la caisse...... o .6
Pure Marmelade do'.rangeo

Verres, 12 oz., 2 doz. à la cse, do:. i .10
Verres, 16 oz., 2 doz. à la cse, doz. 1.50
Pint Sealers, i doz. à la cse, doz. 2.25
Tins, No 2, 2 doz. à la cse, do:. 2.00
Tint, No 4, 2 do:. à la cse .bte. 0.32
Tins, No 5, 9 au crate .. .. bte. 0.40
Tins, No 7, l2 à la saisse .. bte 0.56
Seaux en bois, No 7, 6 seaux par

crate..........seau 0.56
Seaux en bois, 30 Ibs.....lb. 0.o71

Miel Pur Clarifié
Verres, 12 OZ., 2 do:. à la cse, doz. 1.40

W bite Closer
Verres, 12 oz., 2 doz. par cse, doz. î.6o
Verres, 16 oz., 2 do:. à la iie, doz. 2.00

Fret payé d'avance sur 10 caisses ou
davantage expédiées directement de la
manufacture à

Windsor. North Bay, Montréal. et à
tous les points intermédiaires en Onta-
rio. Pour tous les autres endroits, une
allocation de firet de 25 cenlts par cwt.
sera faite. Termes: net, sans escompte.

Au Commerce,'
La Grande Vogue

(le la

NOUVELLE FARINE STI LAWRENCE "%
augmente de semaine en semaine.

Les inaitres-boulangers cii reconnaissent la

SU1périorité ;0 los énagères l'appréeient de

plus eii plus; elle représente la fine fleur des

iiitille.urg blés de l'Ouest Canaien.

4 Marques d'EgaIe Pureté:

Vos commandes meouvront notre meilleure attention.

St. Lawrence Fleur Mille Co.,
Téléphone Bell, Main 6741 UuImted

1110 rue Notre-Dame Ouest, Montréal.

La FARINE 31r. LAWRENCE. Blache et pars

IL - comme la Lys.

b.-do

JAPONLE
est le seul pays pro-
ducteur de thé au
monde, qui ne manu-
facture strictement
que du thé en feuilles,
naturel, non coloré.

Que les amateurs
de thé vrert veuillent
bien en prendre note
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Satisfaction des Deux Côtés.
De nos jours, l'Epicier avisé ne met en stock que. les marchandises qu'il sait devoir

* Y A plaire à ses clients et donner en même temps atisfaction à lui-même.

Pains de Levure "Royal"
rocurent une satisfaction délicieuse à la m n -ère qui en achète, car ils font
espèce de pain la plus délicieuse.

f Ils donnent satisfaction à l'Bpicier qui en vend, car ils ont une énorme demande et lui
rapportent un profit substantiel.

l Si votre Marchand de Gros ne veut pas vous en fournir, envoyez-nous une commande et nous vous
l'expédierons directement de notre magasin de Montréal.

.. .. oewma.Uw. ....

Etablie.mn 1852.

Lainages et Fournitures de Tailleurs.
Il nous reste encore en magasin un vaste assortiment de marchandises

d'automne d'une grande variété, convenant au réassortiment des stocks.
Nous avons pour spécialités les lainages noirs et bleus, les serges, etc.
Nos voyageurs sont en route et offrent des échantillons de ces marchan-

dises. Attendez leur visite avant de placer vos ordres,
Nous offrons en vente des peaux de loutre et de mouton de Perse à des

prix plus avantageux que ceux auxqjels les vendent les marchands qui se font
une spécialité de cette ligne.

Demandez nos échantillons.

O. LETOURNEAU & CIE.
59 rue St-Pierre, Montréal.

Tel. Bell, MAIN 3131.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Un client important pour nous: Québec
Par Victor Ross, rédacteur financier du "Globe", Toronto

Le commerce "interprovincial", au Canada est un terme
inconnu. officiellement parlant. Que les maisons de commerce
de ce pays fassent beaucoup pour subvenir aux besoins d'un
marché intérieur, jeune et croissant, cela ne fait aucun doute,
mnais nul ne connait le montant du trafic des provinces entre
viles, ni même jusqu'à quel degré, elles peuvent elles-mêmes
suhvenir à leurs belDins- Les compagnies de chemins de
Jer seraient encore les plus capables de donner une idée à
peu près exacte de l'échange d'affaires entre provinces; mais
il est douteux qu'elles puissent obtenir une statistique précise
tle lettres échangées depuis plusieurs années. Les directeurs
le. compagnies de chemins de fer connaissent, en général,

M. W.-J. Gage, de Toronto, Président des Boards
of Trade Associés d'Ontario.

à tendance du commerce interprovincial; màis il n'existe
.- ' actuellement une règle de poids ou de mesure .susceptible
e peser ou d'é:ablir l'importance du commerce journalier

allant d'une province à une autre, comme un mouvement de
navette continu, jusqu'aux confins du Dominion. Un moyen
rapide et assez précis d'obtenir une évaluation de l'augmen-
tation des affaires interprovinciales est d'établir une compa-
raison de l'augmentation des compensations u-s banques,
dans nos plus grandes villes, avec l'accroiss:ment de notre
commerce d'exportation. Si l'on considère l'augmentation des
achats et des ventes des valeurs canadiennes qui ont formé
en grande partie les compensations des banques du pays
pendant les dernières années, on pourra se faire une légère
idée de l'imposante expansion de notre commerce intérieur
relativement à nos affaires extérieures, dont l'a'igientation
fut relativement moindre. Dans certaines branches du com-
merce, telles que les produits du lait, on remarque un déclin
d'exportation de la production. L'explication ci est fort sim-
ple, c'est le marché intérieur qui concurrence le marché
étranger. Actuellement, rien ne permet de mesurer exacte-
ment la valeur de ce marché intérieur. Lorsque nous parlons
de statistiques sur le commerce canadien, invariablement, ce
sont celles de notre commerce étranger dont il est question.
Notre commerce intérieur est pourtant beaucoup plus impor-
tant. Dans la récente discussion du projet (le réciprocité
avec les Etats-Unis, lorsqu'on faisait ressor:ir que Trois
marchés étaient préférables à deux, l'argument fut réfuté
par cette réponse: Deux marchés sont déjà (le trop pour
notre production.

A défaut d'informations précises et (le statistiques offi-
cielles en ce qui concerne notre commerce interprovincial,
nous pouvons cependant avoir une appréciation (les relations

d'affaires qui existent entre les provinces du Canada, ci
nous basant sur l'expérience de sociétés individuelles. Ces
sentiments personnels mettront en évidence un point de vue

que les statistiques officielles ne contiendraient pas dans
leurs colonnes, je veux parler de l'affabilité les relations de
l'une à l'autre. Vous entendrez souvent parler de la richesse

minière du sol du Dominion, de la fertilité des terres de

l'Ouest, mais jamais des bons rapports amicaux qui existent

entre Québec et Ontario au point (le vue commercial.

Tandis que les provinces de l'Ouest exigent l'exécution

des clauses les plus rigoureuses des "Actes <le Licences pro-

vinciales" vis-à-vis des vendeurs de l'Est, Québec jette bas

les barrières qui nuisent aux bonnes relations avec elle et
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reconnait à toute maison le droit de faire affaires sans se
soucier des limites provinciales.

Il existe cependant dans Québec de lourdes taxes, qui
bien souvent, empèchent les maisons de commerce d'y intro-
(luire leurs lignes; mais nous sommes convaincus que ces
impôts n'ont pas été adoptés dans l'esprit de représailles qui
semble avoir caractérisé quelques-unes des législations
protectionnistes des autres provinces. Québec est considéré
souvent comme le membre de la famille canadienne, le plus
économe et le plus rébarbatif; cependant il faut reconnaitre
que son attitude vis-à-vis de nous, en matière commerciale.
est des plu~-'mica-les.

L'Ontario vend à Québec plus de marchandises qu'aucune
autre province et Toronto, qui est le principal centre manu-
facturier du Canada Supérieur, est le point de départ de la
masse des marchandises écoulées au vieux Canada Inférieur.
La note dominante de ces fournitures est l'approvisionne-
ment en articles de fer et d'acier. Notre agriculture est en-
core notre principale industrie et, par conséquent, les ins-
truments et outils qui lui sont nécessaires, forment une im-
portante portion du commerce. Ontario vend chaque année,
à Québec, pour un million de dollars d'instruments agricoles;
cette somme représente le chiffre d'affaires faites dans cette
province par les trois principales maisons qui lui fournissent
le matériel agricole. Les fabricants d'engins aratoires s'ac-
cordent à dlire que leur commerce avec Québec est des plus
actifs et (le grande valeur. "Nous trouvons", - disait l'un
d'eux - "que les marchés sont conclus beaucoup plus rapide-
ment par les Canadiens Français que par tous autres au
Canada; ils sont plus "ronds" en affaires". Il est intéressant
(le remarquer, au point de vue du commerce d'outillages,
que les immenses machines à gros rendement employées
dlans l'Ontario-n'ont jamais pu, dans la province de Québec,
détrôner les anciens outils à mains.

Montréal occupe une situation stratégique exceptionnelle
au centre du mouvement commercial, d'un côté avec la
Grande-Bretagne, de l'autre avec les Etats-Unis, et il semble,
à première vue,_ que cette ville devrait s'approprier tout le com-
merce de la province de Québec; cependant Ontario a pu
s'en assurer une bonne part particulièrement dans les mar-
chandises d'un prix élevé.

Comme centre de détail. Montréal dépasse Toronto sans
cependant posséder les immenses magasins de détail qui
caractérisent cette dernière.

Montréal comprend au moins six organisations moder-
nes de détail que chaque commerçant possède à Toronto.
Au moins une (le ces grosses maisons s'approvisionnera aux
marchands en gros de Toronto, ne serait-ce que pour faire
autrement que les cinq autres qui se fournissent à Montréal
méme. Incontestablement, Mlontréal est un meilleur client
pour Toronto <tue cette dernière pour Montréal.

Aussi bien dans les lignes textiles que dans les autres
branches de commerce, les fabricants et les marchands en
gros d'Ontario prennent à leur charge le coùt du transport

le leurs produits; de cette façon, ils se trouvent à parité avec
leurs concurrents de Montréal. Ils s'efforcent de prendre le
pas sur leurs rivaux, par l'e-etsivité et le caractère-type de
leurs marchandises, et l'on peut dire, sans flatterie, qu'ils y
réussissent.

Une grosse maison <le tissus de Toronto fait la majeure
partie de ses affaires dans la province de Québec. Cette su-
prématie est surtout obtenue dans les articles pour dames.
Dans les articles pour messieurs, cette faveur n'est pas mar-
quée outre-mesure. Lorsque les créateurs de costumes de
lames ou de toutes autres modes féminines ont établi leurs

modèles, c'est à Montréal qu'ils adressent leurs premiers

spécimcns. Ils y rencontrent une prompte adhésioen à letîr-
nouvelles idées et une appréciation juste de leur valeur

Une maison de produits pharmaceutiques de Toront,
qui traite avec la province (le Québec depuis 35 in,. send
annuellement pour $5o,ooo de marchandises, indépendanunem
<le Montréal. Les médicaments proprement dits ruprés.n Itii
75 pour cent de ce chiffre et sont vendus aux maga,in, l,
iant plusieurs lignes et qui, dans les districts ruraux ,

chargent de tous les approvisionnçments vis-à- is duI pulb.
Quant aux affaires, elles sont traitées rapidementi uin
grande part de cette dextérité est due à l'habileté et à 1'\
périence du représentant Canadien Français. Il est reconnu
que pour traiter couramment et faire de bonnes affaires avc
Québec, il faut lui vendre dans sa propre langue.

Les fournitures pour coiffeurs dans la province <le Que
bec représentent un chiffre important dans une maioni <'
Toronto.

Un fabricant de Toronto, faisait la remarque qu'au pi ni
de vue des affaires, une ville ou un village d'un mil;ier dha
bitants dans la province de Québec, ne consomma t pa plu,
qu'une ville moitié moindre dans l'Ontario. On ptm e\pli
quer cela par le fait que les salaires y sont moin élevé, et
que les gens y sont plus économes que dans les région, die
l'Ouest. Mais, par contre, les affaires, si elle, sont phuis r
duites, y sont traitées comptant, ce qui e'st une consideratin
appréciable.

Une autre maison de Toronto vend à la p"ovince le Qué
bec pour $15,ooo de volailles et autres volatile'. pour l'ali
mentation et ses affaires ne sont vieillei que de trn. an-
Dans cette ligne et dans d'autres semh;bbl. les i
dans Québec sont beaucoup moins importantc. nai, lu
pourcentage des pertes est très minime.

Ce n'est pas dans un article aussi court que celui-ci. qu'il
m'est possible de donner le détail de notre échange avec
Québec, en ce qui concerne les cuirs et les peaux poir bt
tines et chaussures, la farine, les grains, les biscuits, la tcoii
serie, les cotons, les liqueurs et spiritueux. les briqne, it

matériaux de construction, mais je puis dire que daai<ttni.t -

ces branches, le marchand de l'Ontario d'origine anga c
n'a jamais eu à souffrir de la distinction de race en sol ici
tant des affaires auprès des acheteurs Canadiens 1'raiiçi'.

Les relations commerciales entre ces deux pruineft'

soeurs sont 1facilitées par la commodité des voies de trai-
port. La voie ferrée et la voie fluviale relient douh!emen:î'
Québec à Ontario. Les deux seuls points qui peuvent naat
au commerce de notre province avec celle <le Québec.
la différenci de langue et les taxes, encore que le prenrit-

de ces obstacles soit relativement très peu influent. La 111r
<le taxe de /8 pour cent imposée par Québec sur tout e%.In
tal engagé. ruit certainement au développement de n, r,
lations comïnercialès. On dit que Montréal, à lui seul.
duit 5/6 du revenu total de la province.

Néanm 'ns, il y a un mouvement marqué d'améliorantin
de ces cond tions, le développement des ressources <le jiiue
bec, ses ami ntes et sa production de bois amèneront de-
rifs plus dottx et une taxation moins oppressive. En atte-'
dant. il y a un large champ d'affaires dans Québec pour l
tes les maisons qui ont des voyageurs entreprenants et
cieux; qu'elles ne négligent pas de, les envoyer dan-
ils y récolteront une bonne moisson d'ordres.

Ontario peut d'ailleurs de son côté, s'appliquer à
certains obstacles dressés contre les compagnies incOrP'
de Québec et .obtenir ainsi une extension d'affaires.

L'avenir rcbm'ilercial- et politique du Canada dépt
toujours des relations étroites et (lu parfait accord dec
vinces d'Ontario et de Québec.
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Voyage autourde l'Lcole des Hautes Etudes
Commerciales de Montréal

emnen, (le sottie, obticnnent le grade
(le "Licencié cen Sciences Commerciales
et iNlaritiiîncs"; une quatrième année d'é-
tudes est facultative et comporte la dé-
fense pul)liquc d'une thèse et ceux qui
font cette défense avec succès obtiennent
le gradie de "lDocteur eni Sciences Com-
mcrcialeý; et Niatritiies"*; nous voyons
aussi que (le niomblreuses bourses d'étu-
(les ont été instituées par le Gouverne-
ment au p)rofit des jeunes gens désireux
(le p)oursuivre lcnr., étuides, que les jeu-
ties gens ayant terminé leurs études
clans les è. ahlîssemiects dlinist ruction
moyen ne, conîniiere :;le, scicnttif* que ou
classiqiue, pteu't Cnt re admis sans exa-

men et que ceux <qui ont fait (les étut-
des incomiiplètes peuvent être admis
après examen to.al ou partiel sur un
certain rnmbre (le branches requises

pou~r l'admis'sion; nous voyons encore,
que clans; le but d'apprendre aux étu-
chatnts à parler cri public et d'exprimer
leur-s idées avec correction, que des

DEVANT UN EDIFICE QUX NOUS PA-RUT IMPOSANT..

Iy a peu de temps, passant Avenue
Viger, nous nous arrêtâmes devant un
édifice qlui nous paruit imposant, tant

par ses dimenisions que par son archi-
lectrire: -L'Ecole des Hautes Etudes
Conmcrciales (le Mlontréal".

Nouis souvenant dl'Un voyage autour
lu nia cbambre", nous entreprimes "Un
'nyaige autour le l'Ecole des Hautes
Etudes"'. Que Xavier de Maistre nous
le pardonne!

.\yatnt donc gravi les marcbes d'un
perroni monumental, nous sommes entrés
cIo- l'édifice, et avons vu avec satisfac-
limi clans un hall d'entrée superbe, une
odlnnnade de belle envolée, ayant au
f,-n (. l'escalier d'honneur, muni d'une
ramipe remarquable en fer forgé et éclai-
re par trois larges baies laissant passer
1:1 luimiére au travers de vitraux aux cou-
luîirs harmonieuses, représentant -les ar-
Inles de l'Ecole, celles de la ville de
.\Wn:i'réal, et celle., de la province de
Q uiébec..

-\ gauche de l'entrée principale se
t'ouvent les bureaux de la direction et à
droite ceux du conseil d'administrationi,
ev secré*,ariat et les bureaux pour le per-
'onnel administrati[; en consultant un
lirogramme des cours et règlements,
:tiîr nous:,.tl'buvons dans la salIle d'atten-

le <lu bureau de la direction, nous, ap-
irenons bien des chioié intéressantes
relatives à l'Ecole; ;ainïsi la durée des
('Itides est de trois ans-au- bout desquels
les étudiants subissant avec succès les LECLE 'ONU UIDUERMERMRUBE.
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cours pratiques, avec discussions, ont
été institués et qu'ils sont obligés, dans

le cours de leur troisième année,, de donll
ner une conîférenîce sur unc quCstioln

rentrant dans le cadre des études; nous

-<o ns enfin que les élèves font, sous
lit direction de leurs professeurs, des

.',c!r-ions scienîtifiques duranît lesquel-
lv-.. s étudienît nos principales indus-,ries
liaonales et qlue mêmne, ces excursions
po)urronit s'étendre au-delà de la fron-
théru ce qui permettra <le faire les étu-

I comparatives, desquelles ils tireront
'le grands profits. Le prospectus ntous
iait coîînajtre la conmposition tu l, consistl
I *;iîlinistratioti (le 1' Ecole. Il se cumnî-
î''-e de MNM. I saïe Préfontaine, prési-
ltit: H onoré Mercier, secrétaire-tréso-

rnvr; J. Contant, A.-J. de Bray. et <le
Il1-1. Hionoré Gervais. En poursuivant no0-
1'e route nous atteignons la salle <les
Professeurs, ayant en face tit ascenseur
colfduisatît aux différents étages et s'y

arréîaîît automatiquement. C'est à pro-
\iflité qu'est l'entrée de la rue St-Ilu-
t<ert spécialement réservée aux étudiants
ut conduisant d'une part. au vestiaire
1ir servant de fumoir et de salle de ré-

,,réatioîi et dans lequel chacun d'eux pos-
,,de une armoire en acier fermant à clef.
,t <'autre part, à un des escaliers par le-
l 1V les étudiants se rendent aux divers
vt<ges où sont situées les salles de cours.
Prenant cet escalier, nous remarquons
lU il est entièrement construit eii maté-

riuxincombustibles, structure eni fer.
dllage en ardoises, cage en briques
'Maillées blanches, portes platinées de

<e.Arrivés au premier étage, nous pe-

netrons dans un corridor sur les murs,
<duquel nous trouvons d'intéressantes col -
led ig9 ns technologiques; celles du pre-
iuier étage sont plus particulièrement
des collections minéralogiques et com-

prenanît une série d'échantillonis portanît
dc.. i ;î;u lu1s sur lesquclles se trouvett
<l. mt- u 41 divcr;.es relatives à la

pr% !otjce, la comnpositioni chinmique,
les uisage.., les falsifications. etc. Ce sont
(les échantillons de différents minerais,

dle fer, (le houille, de cuivre, d'or, d'ar-
gent, de plomb, de nickel, de soufre, de
mica, (le mercure, etc. Ces échantillons
sonît disposés (le façon à donnter une
complréhension exacte (le la métallurgie
de ces différents métaux; chacun d'eux
en a un nombre plus ou moins grand se-
loti sont importance, miont rant l'état natu-
rel, les différentes phiases du travail
opéeré, ainisi <lue (les spécimnts des prini-
cipaux produits manufacturés.

pIas,1 énét rons dlains la première sal-
le qîue nous rencontrons, sur la porte
(le lauelle nous lisons: -'Laboratoire du
Professeur"'. Aui premier ab)ordl, nous re-
nmarquons tout ce <lui se trouve dans
un labioratoire d'analyses bien contdition-
né; c' est, une table <le travail munie
dlune étagère garnie <le bocaux conte-
niant lcs prodluits chimiques ci usage,
<'une tuyauterie spéciale amenanît l'eau,
le gaz, l'air aspiré et l'air comprimé;
c'est, contre la cheienéîe conist ruite spé-
cialenient à cet effet, mie hotte de dé-
gagemelîti enîtièrement dallée eîî tuiles
émiaillées, et pourvue à l'intérieur d'une
tuyauterie spéciale pour l'eau et le gaz
ainîsi que d'une canalisation pour le dé-
versemîent des eaux; les travaux\ clîimi-
(lies dégageant <les vapeurs délétères, se
font sous la hotte et le tirage de la clic-
minée, assure une ventilation continîuelle,
<le façon à ce <tue les travaux ne puis-

êeî tre inlterromipus par le dégagement
(les 1vapeuirs malsaines. D)u côté opposé,
ýe trouve une chamblre nioire pour les
t ravaux (lit professeur, car étant donné
l'imiportanîce <le la liiitographie, et des
p)rojectionis (le vtes fixes ou animées
dans l'enîseignemnît, 1l%îedoit exécu-
ter elle-même de nombreux travaux pho-

UNE COLONNADE DE BELLE ENVOLÉE. ..

A GAUCHE Dit L'ECNTIt*X PRIECIPAXLt SES TROUVENT LES BUREAUX
DEt LA DIRECTION...
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pour le courant électrique continu et al
ternatif, pour l'eau, le gaz, l'air a>l)îrt-
l'air comprimé ainsi que pour l'évacuia
tion. La table est munie d'éviers, dlu
conduits allant aux cheminées et aspi-
ranit les vapeurs malsaines des travaux
effectués sous cloches, d'une cuve à mier
cure, d'une cuve pneumatique, d'une grille l1t

chauffage pour certains appareils, dîmev
glace se levant automatiquement et ve-
liant se poser entre le professeur et le>
auditeurs, et mettant ceux-ci à l'abri du
dlanger d'une explosion, etc. De chaque
côté se trouvent des rhéo-stats de régl a-

gedes courants électriques; à droite
est celui fournissant l'électricité deptii,
le voltage le plus réduit, pour les expé
riences des différents appareils, à gau
elle est celui portant les iinterrupteurý
p>our l'éclairage de la salle et pour le
inégadiascope. Ce dernier appareil ct
installé au centre de l'amphithéâtre. il
permlet de projeter sur un écran carre'

de 13 pieds de côté. des vues, soit par

AU VESTIAIRE LEUR SERVANT DE F UMOIR .

tographiques. aussi, nîous remarquons
un amnagemient particulièremnt per-
fectionné danîs cette partie dlu laboratoi-
re. Ça et là, se trouvent différents appa-
rçils dlisposés sclonIî Vn>;îge auquel il,
sont destinés: iles, [()urs électriques
pour la fusion a hiat e tenmpérat ure, (les
microscoples le, p us î erfectionnés, des
balances dle liaute précisiotn disposées de
façon à ce queclles ,tiint absolument ini-
dépendente., (les tabhles sur lesquelles el-
les semhleîî. ý, trotlîv r, etc.: il faut si-
gnaler encore dcs prises <le courants
électriqlues coîîtiîîîî et alternatif dc volta-
ges différents pouvant étre uisités pour
le fonctionnemen t d'appareils divers.

Le laboratoire (lit professeur comnînt-
nique d'une part a vec le laboratoire des
éléves. et d'aut re part avec lanî.lphiithéà-
tre. Pénié:ranît (laits celui-ci. on est frap-
pé par sont aspect et se., dînîcioins. De-
vant une. table d'expériences dle près (le
25 pieds, que nous e xamnerons5 dans un
instant en dlétail, se tro"Neiit .300 fat'-
teuils disposés eii gradins.; le, .4o coi-
posant lcý pirenières ranîges sont a ta-
blettes,, <le façon à ce qtue les étuidianits
puissent prendîre des ilotes dutranît les
cours. La table d'expériences est mu-
nie de tous les perfectionnenien-s Mîo-
dernes et <le tous les accessoires permet-
tant un enseignement pratique et inltui-
tif; elle posséde sur toute sa longueur
différentes canalisations avec des prises
en divers endroits, permettant aux pro-
fesseurs de donner des explications et de
faire toutes les démonst ra' ions pendant ~ osTOVN 'N~ESNE OL~OSTC~TO
leurs cours; ce sont des canalisationsNr TRUVN G'NÉMIqUES CUCIN ÉCI-1
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DEVANT UNE TABLE D'XXPÉRIEN(

tt'iii-I,... ce. -r y;ir reu\>. donnîant

-Iti - I i jI' t tl lo i Ilt n

c- .11, a Ca

de% (.11 tle

a-i «;11-:l). ; -Ii grandOjt--

t a c:litt t -i tloti-

t: lle lu ci eftetît,,

t ut ,n' il tit t ,- fai i re it

l, ~ ~ t'l jt i i im u 1 ll t l . c.\ I t il

pi lur tiîts .lîets auus gand

>i, 11 ceu qttf-iruietrouet cà
-11(,potéeîi-eutvet t -terla itiednfîer

i lir tltl tlsexplication dnnes

L'oblscurité étanit nécessaire pour les
ruaxà l'aide de p)rojectionls, elle est
dtii'(aus l'anmphithéâtre d'une fa-

Y tii totut à fait remarquable. Malgré le
cinîtrage (le la rotonde, les stores des
irIis fenêétres sont baissés automiatique-

tuient en quelques secondes, bien que ces
fenêètres aient une hauteur-qui n'est pas

murs seront entiéèrcicnt couverts (le vi-
m iles, entre les colonn les soutenCan t t-lia -
que galerie, seront également disposéces
(les tables vitrines. Au rez-de-chîaussée
seront disposées une série dle viNe
nîo)Iumien:a!es auxquelles on donnera
dles formes architecturales v;îriiies. dif-
férant selon le genre <le produits (i
seronît à LIxposvr, dle façon a ce qiiui'

fîrieut unt coup d'oeil (litnid d
meileuur aspeçct.

I .tin,.ýll,:ttîîîii 11 tici iîe demandiue
i :c '11e tnp dc tempsi ; Il 1 v ni , lue-

Il' v pl Il ý;I t canîuu :r ti tujt tiif on

Ilvît faire de nouîvelleacu-.tt>î

il 1 c t -,s eIciaiitiliii sIlrIIilT.5.

I-' il è:rî iîl (L f: jre remaî:rquer.

- i itil-11 it -'il îîîti:i

ES DE PRÈS-DE 25 PIEDS. d11:i et vneil tjiîe.tpi~ii 1
tI

îuîitti'l tiîffit tr î\ i fi, u si

ordiinaîre. soit environ 2.ý pieds. Teniant L-fiee tIll- titj; ýj itl x' t titic

Il v ;III 111e Ce- III inînu iiii-t 1ujtt I .î- I(cqi tu t Iii t111 i i IL ;1 t1IrV ti '

elle iu. -c 100 pRuds (le lonig entIltI Va nni t:rVt L'. 1i i sCit

par ;o due lîr1ge et compte ci] Outie C I ýýLL Iitt le iîî-éu c.t eI t a
t.t-1v i rt- ce 111tl-ée, éclairé paLr Ilne ciII rueu iîiriiiiî lii t-tir. I101115

iii : < Idîti. n- t . ci)iiettiruit ega- >e trituinuit Suri le, li.jtt \it-.e

U't- t-t vil itiatie e incoîuniî<iblesý: i'ar- (1l,i uîuiiuîei lit l.itci :r rî

Ili ; l, îlîilitc. e clu, v ýt r;iit ;\ iui: iîlt -pli îî1î lue-rt

LA TABLE D'EXPÉRIENCES EST MUNIE DEt TOUS LES PI<.RFI"«C-
IONNEMENTS MODERNS...
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transporter aisément dans l'amphithéà
tre. D'autre part, le musée commercial
et industriels fournit de nombreux sujet
de cours pour la technologie, les analy-
ses de produits. etc., et ce sont les pro-
duits exposés au musée qui servent à
donner les explications, qui sont décou-
pés, broyés, examinés au microscope,
analysés, projetés, etc., donc, ici aussi.
transport facile à l'amphithéâtre des
échantillons qui doivent être l'objet de,
leçons.

Quittant le laboratoire du professeur,
nous pénétrons dans celui des élèves et
voyons une série de tables de travail
agencées de la même façon que celle du
professeur, des appareils de laboratoire:
supports, éprouvettes, etc., mis à la dis-
position des étudiants. En outre, une sé-
rie d'appareils disposés de façon à être
utilisés par la collectivité, ce sont: (les
fours, bains-marie, bains de sable, ap-
pareil de distillation, etc.

Du laboratoire des élèves, nous pas-

CET APPAREIL EST INSTALid* AU CENTRR DE L'AMPRITHfIATRE... sons dans la salle des essais et analyses;
ici se trouve une quantité d'appareils

faites par les étudiants, futurs hommes
d'affaires parmi lesquels il s'en trouve-
ra peut-être, pour ne pas dire certaine-
ment, qui trouveront à utiliser les pro-
duits qu'ils auront étudiés. Les indus-
triels qui seraient désireux de profiter
des avantages de cette publicité peuvent
s'adresser à la direction de l'Ecole qui
leur donnera tous les renseignements et
conseils à ce sujet.

Ce musée contiendra, classés par ca-
tégories, des échantillons de tous les
produits naturels et manufacturés de
l'univers. Tous ces produits seront éti-
quettés et ces étiquettes donneront des
renseignements circonstanciés aux visi-
teurs; pour chacun d'eux, un petit pla-
nisphère indiquera par des hachures les
lieux de provenance ou de fabrication.
Indépendamment de ce musée universel.
il y en aura un second communiquant
avec le premier au troisième étage, dans
une salle des mieux située et de grandes
dimensions. Ce second musée contiendra
exclusivement des produits canadiens,
ce qui n'empêchera pas ceux-ci de trou-
ver place également dans le musée gé-
néral, car il convient pour les études
comparatives, que tous les produits
d'une même catégorie soient disposés
les uns à côté des autres. Ne qui:tons
pas le musée sans remarquer l'heureuse
disposition des trois dernières salles que
nous venons de traverser; l'amphithéâ-
tre se trouve entre le laboratoire du pro-
fesseur et le musée commercial et in-
dustriel. Le professeur y enseignant,
peut faire les préparations dans son la-
boratoire et la proximité permet de les CETTS SALtE EST xxmNSR EN SUPERFICIE...
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calorique, optique, acoustique, gaz, élec-
tricité, mécanique.

Mais retournons sur nos pas et re-
prenons l'escalier les étudiants qui con-
duit au second étage. Le corridor de cet
étage, comme celui du premier, nous
montre une série d'échantillons techno-
logiques; ceux-ci sont les échantillons
des industries textiles parmi lesquelles
on remarque le coton, la laine, le chanvre,
le jute, etc.; il y a ci outre une série
d'échantillons de céréales <le provenances
diverses ainsi lue <le leurs sous-produits.
1-i porte en face le l'escalier est celle <le la
bibliothèque qui sert ci mème temps de
salle d'études. L'ameublement le la bi-
bliothèque est composé <le bibliothèques
à sections, dites extensibles. Nous re-
marquons la classification les ouvrages
ci un certain nombre de rubriques qui
ont les subdivisions. Ces rubriques sont
Commerce. Industrie, Marine. Finance,
Colonisation, Statistique, Sociologie,
Economie Politique, Agriculture, Géo-

ffl OUTRE TROIS tTAÔIES DE GAEICRIES.., graphie, Enseignement, Droit, Trans-

ports, etc.

destinés aux analyses les plus diverses,
niais particulièrement des denrées ali-
meitaires; citons: les polarimètres, les
réiractomètres. les saccharimètres, des
appareils pour l'analyse des huiles, des
vîin;igres, des sucres, des pétroles, des
iarine des alcools, des acides divers, et:.
Signalons en passant une puissante mh-

chine le compression, servant à mesurer
et indiquant automatiquement la résis-
taice (les matériaux; cette machine peut
serv.r eni méme temps au broyage des
miierais qui sont à analyser, à la pres.

1i1n les matières en vue de l'extraction
(le lituiîdes, huiles. etc., qui sont recueil-
li, uLdns un réservoir spécial. Comme
cfmp'ément de ces appareils, des balan-

(es tt (les microscopes de précision mis
à a "''position des élèves faisant toutes
ut* ;nalyses.

- :mt rapidement la salle de récep-
lno. nous arrivons au cabinet de physi-
lut. celui-ci comprend actuellement une
t-ir (l'instruments ayant surtout un ca-

rae:e-7 e pratique, et dont l'étude et le
mn :îent peuvent donner des connais-
anc. utilisables dans l'industrie, ci-

différentes machines de réduction
'er% .It <le force motrice dans l'indus-
rit imioteurs à vapeur, à gaz, turbines.dy-
tin:",. avec tous les accessoires per-

iutna*t d'en étudier et d'en expliquer
i:.tionneent. Plus loin, des appa-

r- civers d'éclairage électrique, de té-
h rathuie sans fil, ainsi qu'une série

' tareils types, indispensables aux dé-
nion, rations et à l'étude des grandes
l-raîicles de la physique: hydrostatique, ' LE MUsÉE EST PUBLIC LT A UNE ENTR*E PARTICULICRE..
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D ès la prenmière année, les rayons de
la b>litblithque sont déjà garnis d'un
millier (le volumes. Attenanit à la biblio-
t lit*-tiie se trouve la salle le lecture
on lu(.it remiarque le catalogue rensel-
glialit sur tout cc (tIle la bibliothèque
conlticent. Les ouvrages sont catalogués
sur fiches dont le format est celui de
'I îîstîiti Initerntational (le Bibliographie,

fs sriiiait ado(pté par toutes les grandes bi-
Islr liilespubliques. La classification

('t faîite cii triple: par mti~ères. par ti-
t rèsissrgs et par noms d'auteur.
lite, l'autre ct'sté de la saile (le lecture se
trivv la, salle (lcs périodiques; nious

sslsetssn.<aits cette '-a-lle eilvirOnl 700
casiers qutii à la rigueur pcuu'ený être

stlîiv-éscil deux cil vue d'en do ubler
le nombillre. forman t umie série d'une ving-
tailte île piannecaux piortant les mêémes
rtll)iisjue quie -celles remiarquées dans la

is Avlestc aitt peu. ce., casiers se-
rssît: g:îriiiý (le ,oti ce qlui se publie d'in-
teie;'*>Iiit dlains le monîde, dlone dlains toit-
i ',' lesý lai'~ .Cil fait (le revues écono-
iiquspes.

L es revues reçues a la salle (les pério-
clirjiies S(irit <dépouillées avec soitn. et <les
fi cItes sonit Coln f ec ion liées, lion seule-
mienit pour les ouvrages qlui se trouvent
danîîs la lîîl:,liotlitee mîais aussi pour les
articles t ratiaît dles queslious (lui ren-
t relit daii s le cadre (les é:udes faites4 à
i <'s le.

Cosuture tii ffilte ouvrage petit Itéces-
siu r la conifect ion d'un grantd nombre
(le fiches, selon les matières qu'il t rai-
te. les rçvuies ci demandent également
plusieurs. C'est ainsi que le catalogue

contient déjà plusieurs milliers de fiches
permettant à celui qui étudie une ques-
tion quelconque, de se renseigilcu et se
documenter sur tout ce qlue la biblio-
thtèque contient et qui s'est publié sur
la question qui l'intéresse.

Sortonîs de ces salles, non sans avoir fa't
la niénie remarque que nous avons faite
pour l'amphithéâtre, au sujet de l'excel-
lente dispositioni de la salle de lecture
(lui est justement installée eîntre la bi-

blio:.hèque et la salle des périodiques. t
pénétronts dans la salle des Sciene,~ ni ,
ritinies. Nous observonts (Ile dans ch.,
cuite dles salles (te cours se it ssuî ir
matériel apptroplrié poutr chacunte ris

Sciences qui s'y -enseignle. A\îlsî. (uns-

la salle (les Science> mai;ri:iiîîc,, iii,
trouvonis, (les coupes (le nlavires ti i,
duction, montrant par und 1 sst iii

génieux le folle. innuleienit du1 illee.1iii-
file dlun steamler; uii nfisdèle Ile cliii1
iliere tubuitlaire marine, stiffî-;îîliiir ii;
grand pour pouvoir fonct:snîiiîr. sle.

t <itissole. nmarintes. <)c!aiit. sex5tant. et(,
l'our l'étude (le l'outillage et (le l:îiliîiîîîî
tration <les ports. ntous reiirfltioi'., rr

ntant les murs. une série (le liais, q515
piriîî;c pî<nitil pot dit monde et danilu-
a rrnoisre;-vit rilieý; divers inl-.ruii(i m , il
Lw.age ('nl rédutc*,ion, gruesý (le tvîî*.

v(r*cahcs1anl,. elic.

Dansý la *:îlle voî'înC, qlui es;t la;î su'

ile, Sc&eîîees géographiiquesî, setrui''
divers il'st runien ts convenant à iei
gilnent <le la géographie et dles Seicîî
ce., qui en sonit plutôt des branctîrs
comme l'astronomîie, l'océainogra'ptie.
etc.: modèle de méridien, anémomètre
enregistreur. horizon de Buth, appareil
pour la démonstration dela précession
des équinoxes, indépendamment d'unte sé
rie de mappemondes diverses cii relief
et autres. Sur le tableau noir se trouve
peint, à demeure fixe, un planisphère.
montrant les grandles voies de conîinil-
cations internationtales, priitcipalenictit
celles intéressanît le Canada.

Plus loin.se trouve la salle (les Scici,
ces juridiques en laquelle s'enlseignenit

UNE QUANTITk fl4APPAIREILS DESTINÉS AUX ANALYSES...

UNE StRIE D'INSTRUXMENTS AYANT SURTOUT UN CAR4CTÈR'e
PRATIQUE...
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gu ec nntiiv n et regret tant (le lIe

p't'''i, mîi, aîfin (le pouvoir sui-

dom'iint daîn, tit

,i le, fi'îe le tour, lnous
i e i I,, lira,

l-uv 1:

i 1' i - i .i\t' is c citl <1<.i

I l , ' t i t

d iiclts cotir, se ra tachant aul

* i ' - c li tcrc miieu. iIL-lititIC a

'i ilrli uitir l e;l;iQ;i eau

Il l1 1 t, uItIli tc1 l ' c v il ' ' t

1111 1 t m niîit . ;III reîî'îrtdu; cl.!e, le

fa t tit c'il ce genire ; elle, p-el i

-Iiutclîînies à écrire île' l)rillcil;ttl ty-

-'machines ài cculer, et seront mît-
p Ietit à pietit &l- dlitércen neiit lcls

't iit riiînîeit> tIlle Von reilIe titre danîs

- lireaux et dlevant ftormer tile >orte,

d(t iîîîsee (le nmaiériel (le bureau et le
I, liital)ilité. Atte ignlant le troisième

t LC lOIS relita r Ililo n comme aux

~\autres. dlans, le corridor (les collec-
(t~ le p)rodluit s, tel., (Iue les sîteres., le

É.. Iilecîliuc, les huiles, le, savon.;. le,
it'- et aussi une série d'objets que l'in-

'lîi'rie produit à l'aide des dlépoîîtillesI
l'- ;Itiitlîl\î. A cet étatge se trouîvent le
î'iieée îles prodîîîis daiili.(otnt il t1

- ' it;tWs'(} plus hiait'. uneî salle nîitý.
li dh-position des étildiant: pou leuîr

-<e:tOi(les salles de cours diverses
'luti la salle des Sciences économiques, de
"t vnices commerciales le troi,;ièîle anli

te, alle (le couîrs pîour l'enseigniemîent
lanlgues, salle (les cotir., pratiques; eil

'-litre il y a des salles pour la remise dii
matitériel de laboratoire, clichés pour la

p)rojection, collections iverse's, c!i f iil

Il1' t.'1 c Il u i t ittî - ( ( t' .Il

t. de MNI titî'é;l.

à -e reIel'i:' x''e

un. !i- -il iy

sur lé.i utitiolil il t qtui syiîîboli.e la

linîiièc, c. nie citeb ea;'n rcp)ré4cii-

tant un pas', clutte, pt~élî d'iminicni

* -I I''l4tlt 'à toIa1' l.oi

11e C-1'll w' un cil-

i: i. S . ', lýiîtî: c à dilîjer

c, IiIý puit'îî l t. i àcr f la fin (le

tîi 1ît V- It a i f.ir - )tu cticut v. tlit scr-

\ ce ciI il. (:c c;trlivl; t, , )lt si iiollllih tl-

LA SALI. DE LECTUR EST INSTALZ*E ENrRX LÀ BIBLIOftMEZ
QUE ET LA SALLEc DES PÉtRIOUDIQUES...

LA BIBLIOTEîÈQUE QUI SERT EN MitME TEMPS DE SALLE D'ÉTUDES...
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LES ARMES

ses, que la spécialisation des études est

naturellement impossible Les program-

mes ont été constitués dans le but de

développer le jugement, de faire acqué-

rir l'esprit d'initiative, de développer

l'observation en méme temps que de

donner une forte culture générale qui

est indispensable à l'homme d'affaires

moderne, (lui, indépendamment de la

marche le son entreprise, est appelé à

jouer un rôle dans la société. Dans les

pays où l'enseignement commercial su-

périeur existe depuis plusieurs années, et

ces pays sont précisément ceux qui

sont à la tête des nations à tous les

points de vue, on constate que les diplô-

més des Ecoles des Hautes Etudes ont

été un des facteurs principaux de la si-

tuation privilégiée de ces pays dans le

monde. En effet, ce sont eux qui ont

procuré des débouchés aux industr'ei

nationales, augmentant le chiffre du

commerce extérieur et assurant ainsi un

travail régulier à la classe laborierse.

C'est par eux que la main-d'oeuvre, spé-

cialisée dans les écoles techniques.

trouve son utilisation. Les services ren-

dus par les Ecoles des Hautes E ude.

dans les principaux pays ont été appré-

c:és au point que les gouvernements <le

.RIE

DE L'ÉCoLE

ces pays ont largement secondé l'initia-

tive privée tuand celle-ci s'est faite l'or-

ganisatrice (le telles écoles, et même, en

l'absence (le cette initiative, les pouvoirs

publics en ont pris entièrement l'organi

sation à leur charge, de façon à ce que

tous les centres de population 'dimpor

tance moyenne, possèdent au moins un

établissement de ce genre. C'est d'ail

leurs ce qui s'est présenté ici: le gou-

vernement de Québec a doté le Canada
(le sa première Ecole des Hautes Etude,

Commerciales, répondant ainsi aux aspi
rations de nombreuses personnalités du

monde des affaires et comblant les voeux
de diverses associations de négociants.

industriels ou manufacturiers et ci tout

premier lieu de la Chambre <le Coni-

merce lu district de Montréal.

Quittant notre jeune interlocuteur.

nous nous sommes éloignés, non sans

nous retourner, jetant un dernier regard

d'admiration, sur cet édifice dans lequel

la jeune générationr canadienne sera ar-

mée pour les luttes économiques <le

l'avenir, de façon à ce qu'elle puisse lut-

ter victorieusement, et faire tenir au Ca-

nada la place qu'il est en droit (le tenir

parmi les nations, au profit de la civili-

sation et du bien-étre de l'humanité.

-/58

CET ÉDIFICE DANS LEQUEL LA JEUNE GÉNÉRATION CANADIENNE

SERA ARM'E...
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La véritable politique nationale d'Ontario en ce qui concerne
la houille noire et la houille blanche

Les adversaires de la politique du gouvernement d'Onta-
rio, au sujet du développement de la force hydro-électrique,
ont souvent soutenu que cette force était à peine utile au
fabricant et qu'elle était de minime importance ou de valeur
nulle pour les simples particuliers. Ils ont également émis
cette idée que, si l'organisation de cette force motrice pou-

M. W.-K. McNaught, député de l'Assemblé:, Législative de
la Province d'Ontario

%ait être d'un grand secours pour les villes ou régions à
troximité des chûtes du Niagara, son action se limitait à
cet espace restreint, et que les différents points éloignés de
cet endroit tne pouvaient en profiter de quelque manière que
ce fût.

La première de ces assertions a été si'souvent démentie
par la pratique, qu'il n'est pas nécessaire de s'y attarder,
(tuant à la participation des habitants aux avantages de cette
source d'énergie électrique, elle est patente:

1° Cette organisation leur permettra de se procurer

l'éclairage électrique à bien meilleur compte que le procédé
d'éclairage qu'ils utilisaient précédemment.

2° Le coût de -l'éclairage des édifices publics et des rues
sera réduit de beaucoup et par conséquent, tout particulier,
qui paye sa part de taxes municipales. en bénéficiera.

30 Il en sera de même pour l'énergie nécessitée pour le
maniement des pompes à incendie, pour le nettoyage des
rues, etc...

40 Economnie également dans la traction électrique pour
tramways, 'pécialement pour ceux qui sont la propriété mu-
n i.. it dans lesquels, par conséquent, chaque habitant a

n iitérét.
5° Tous ceux qui travaillent dans les bureaux, les atel-

iers. les mîagasins, e:c... y gagneront en santé et en con-
fort; la substitution de l'électricité à tout autre mode d'éclai-
iage supprimant la fumée malsaine et la chaleur incommno-
dante.

Comme, je l'ai dit, ces avantages sont si évidents qu'ils
lie supportent aucune contestation sérieuse, il est inutile de
s'y arréter plus longuement, toutes personnes sincères en
etan: convaincues.

Quant à la seconde assertion des adversaires de cette
source de force motrice, elle peut sembler assez plausi-
bile. à première vue. mais quelques instants d'examen suffi-
ront à prouver qu'elle est dénuée de.fondement.

L'énergie électrique puisée aux chûtes du Niagara par
le gouvernement (l'Ontario ne serait pas seulement d'un in-
térêt local; les avantages à en retirer ont une beaucoup plus
grande portée que le public ie se l'imagine ordinairement,
et je nie propose d'en dégager l'utilité et méme la nécessité
nationale. car j'es:ime (lue cette importante question n'a pas
eu jusqu'ici toute la publicité qu'elle mérite et qu'on a trop
néegligé d'eil porter l'exposé à l'attention (les Canadiens.

La situation de la houille dans la Province d'Ontario

La province d'Onltario n'est pas (les plus favorisées au

po lit de vet (u combustible. Elle produit une quantité quasi
illimitée de bois de pulpe et d'autres bois de construction de
gr:!indIt valeur, mais est entièrement dépourvue de houille.
L.e Canîada possède <le superbes lits de houille dans les pro-
,ince, Nari:imes, aussi bien (lue datis les provinces de

l',c't ; mais nul gisement important ne se rencontre dans

la province d'Ontario, les quelques rares endroits où il y ait
t'ac( de houille sont si minimes qu'il serait fort problémati-

que et risqué le tenter une exploitation, d'autant que ces
gisements épars sont le plus souvent éloignés des grands

centres et ne sauraient être considérés que comme un pis-
aller en cas de disette absolue de combustible.

En général, toute la houille consommée dans la pro-
vince d'Ontario provient des mines de houille de Penisylva-
nie, et malheureusement, les compagnies propriétaires <le ces

extraordinaires gisements, sont également détentrices des

voies ferrées qui transportent leurs produits naturels; il en

résulte que les Canadiens ont à supporter les charges de ces

deux monopoles. De plus, un droit de .53 cents par tonne,
prélevé par le gouvernement du Dominion sur la houille bi-

tumineuse ou molle, vient grever encore ce combustible coû-

teux et nous mettre en état d'infériorité vis-à-vis des con-

sommateurs américains.

LUtilisation de nos chutes d'eau comme Force Motrice
Par W.-K. McNaught
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La situation du combustible dans l'Ontario ne fera qu'empirer

*Cette situationî peu brillante dans laquelle nlous nus

itonIs, au point du vue des moyen s de nous proculrer du
combustible, loi n de s'amîéliorer, ira dle mal cii pi s, bi nou s

lie nious nlid;oîis pas cii mesure de conserver et de faire va-
loir nos p>ropres ressources njaturelles.

Ciluîî je vienis dII le faire remnarqjuer. bient que nous

ayonus une producîîtioni (le bois (le pulpe et autres bîois <le cons-
itueiloti à peu près tiiepuistîble, iimr,î nons tîontvt,nsi, pour
ilîsi (lire, déînrîs l boi> durs; le g:isluilligI,' quunol ena
tita ici lu ppleiît,, fin I, seules cilrgi u eogîe~e
,oti 'î'r g;ta i ,, <lu-. îî - onl le puni t î r a (ii sl tiC

le r.îî''rî Ijt* ic.1- deé e.ii t<îot. l C<tit (le ce

ttt-ri ' clsatit t'\rîIllttiiit .\iii"i uiei, ik lîtî -..- I ri 'Ui-

tarît) -rtlît tîbligé, diu faire aîppui à nu1e îîît tiit'taîîgî p tiir

s.îlt'rri.îriii'r le îî'iltîiîllt. (îiiîl iîiîr.î'il aldr, si.

j ii mie mut' ii i t~ ai c.iî it c f,iîrîî i vt ltlr

tai. lii;, (l i t it , î'.'r: .

prx tir ~i t lîa i iîteIs.-(\- IýýI

;rî:!-Iîii.ii- < a l'.i a- 'iii -. t \j r; t t*r a.

tçirrilt* rt Mmei àlu ceut' tits; t-i ;a lu.'-u i it1.. ; l'i 111iL

Gri *:~ l .' îîu etn it- (1t iii-. i i lrt

tru i 1. , ;lii it ;l il t <.i r': IiLit- 'ii. . ' t ' .

ru-r ~ dé kl tti'jrttst! til. ' léi.rCtirrti

mi i . i.. i << Ill < r t\ ( i titiFr d-'iti t

i I',is i* il.,it I ' ri. ii Il ti ' ut iit isir 1 i itit it d

c l y air u-iicltt gro1e ili* eiie 1r l't.\tit '1-IIn l '>

jiîetîeds nîe 1.tit e oês

minci luna régll êr, au s :e1s rciuteme.tit u teus.P

ae<u s 11le la t ho i, 't pmnîîlu'ii îlfériît:Cat di
ton etaiedel iii diiîiin a pkiuiltt i nc di'autant

rienu ptit a replacr. e la uré <le lepottio sea
plus u mois loIgue suivat ilesp qn ités l ext rai te pasrel

lemen4. mais dès l'nt oùl leFnrisr p isé, ul'pro-

céanda ne purroencproonge l'exi;iitence.tiýc ýi

Les Etats-Unis se verront dans l'obligation de prohiber l'ex-
portation de la houille pour leur propre préservation

lDès qlue la moindre inquiétude s'emparera de, .\iiiri
cains au sujet de leurs besoinîs de combustible, il, utli î.î

<tueront pas d'instituer une Commission de P>réservtion. .qîîî

eliquiétera sur les rvssources naturelles des Etats-Uniis et dlé
crètera l ,a nécessité de garder pour eux seuls leur îmrodlît:r

(le ]touille.

Certains penseront que c'est là un péril bient iitîie ilcv

qlue I'épuisement (les mines de houille des 1E-tats-Uîîts nie siti
rait être enîvisagé avant des milliers d'années. Ceux quiî rat
soiniiht ainsi sont ceux qui prennent leurs désir, liTitr rît'-

réalités.

Il y a environ trois ans, (mai 1908) avait lieu à \Vtiliiii,

tuoit une assemblée des gouverneurs d'Etats et de *oîîîîîîîîî-
-eîiîifit.ies sous la présidence <lu président Roose-t cit. ltit-
le tbut (le disculer les moyens de préserv'er les rsîut'

iltii ;îes (le chaque Etat. P>armni les orateurs se t r. tit
\itîré Ç;tiég:e, qui, dans soui discours, assura (lue l'onit pia

r.it Itritrfzitlîtî prévoir et évaluer le temps où la i tî

u i 1 iiîil Il' <Ils Ftat s-t'nis ne suffirait plus à leurt'tu i

tit! t Stit-''tius Cil uit il étaiblit <îtrI ts l u, t'- r r

c uitt<nea in etncore ;o ails à viîvre. pas; pni-.t)erl-

îlet'r 'i .ait onu és scietutinfues ont corfirmné ce, tlircs (i

t Cii-in « i îtest la première loi (lc la nature', il e-!

t> ' ~î r rr . -t i' l 'l une ql urrîn rct -r~ lîr itp Ttt lit

iil.ttt'tt- des 1:iat-.lnîls.

('t' ii' tri- l iili c'; tizri ir î 1îîî' jr' je te '.'-

i. ' h< - ' - ''iqrlit - du,' F.; l- lIt tif trtriti <l,'- 1tt11- tir-

- it I < trr- (lit g,,.tiî î'rîîî liît'lt. rî îr i , -r~ ii.i

''>1 ri . I ' ' cr' i rir rtt iî r il - I 'zî -;:t r' l<

tii' 'rrtr trrît 'lr t ý;r u i -î i>''irtt ilis T- I

r ~ 'Ir'it I l!ts rtitlt t- lît- pa t 'r a i r

ie tir'Il \=TTl'ivtiet i soîin (le ses prouiits naturels.

L' liii défenidanît l'exportation de la boitille t'l.'-

LUi., aiu Caniada. n'est ni impossible. iii improbable: lim<i- i

avonîs titi exemple danîs la loi dii gouvernement d''-s li: -

L'iis cii ce c1îîi concerne les matières phosphateuisestrt
ployées conmme fertilisant agricole; sur l'avis des sittt

t'l décembre 1908. l'exportation eii fut formellemenut ittrîli r
afin d'eil réserv'er l'enupoi aux habitants des Etats-Un'iis.

Le présidenît (le l'Université de Wisconsin. NI. C '
Vati Ilise disait à ce propos que l'exportation de cette "eIl
tière phînsplateuse si nécessaire aux fermiers. serait c,'«-*
ilérée par les hiommies*d'éta-t des nations étrangères cit'ili-T'e'.
commîîe une folie insensée.

De tout ceci il appert clairement (lue la tendanîce di
politique intérieure des Etats-Unis. en ce qui coflcetir'e

produits naturels, est d'en assurer la conservation cl~'
ment pour l'usage du peuple américain, et lorsque lesbrit
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nies d'Etat s'apercevront que tel ou tel produit naturel suffit
à peine aux nécessités du pays, ils en prohiberont l'exporta-
tion, qu'il s'agisse de matière phosphateuse, de houille ou de
bois de charpente et ils n'hésiteront pas à faire respecter la
loi.

Le remède à cet état de choses dans la Province d'Ontario

Le remède à cet état de choses peut être cherché dans
trois directions différentes:

i' L'application de méthodes scientifiques à nos grandes
foréts vierges, et la replantation des terres déboisées et im-
propres à la culture.

L'application de méthodes scientifiques à nos forêts de-
vrait être une chose aisée, malheureusement, les bois qui
les composent ne sont pas des combustibles de première
qualité et ne sauraient remplacer la houille, ni pour la pro-
duction de la chaleur, ni pour celle de la force motrice. De
plus tes te.rrains boisés sont situés fort loin de nos princi-
paux centres commerciaux, le coùt du transport en grève-
rait le prix de telle façon qu'il en rendrait l'usage impossible.

Quant au reboisement du vieil Ontario, avec des bois
durs propres à la combustion, ce serait un procédé bien lent
et dispendieux; néanmoins il ne saurait être écarté, car au
demeurant, il pourrait être d'un réel profit pour l'avenir de
la province et pour ceux qui viendront après nous. Non seu-
lement ce procédé de reboisement assurerait une production
de bois de construction d'une grande valeur et de bois de
chauffage, mais il serait d'un appréciable secours au fermier,
en provoquant l'accroissement de la chute des pluies, en di-
minuant le danger des gelées printanières, et en augmentant
et égalisant le cours de nos rivières. Ces dernières en devien-
draient plus propres au développement de l'énergie hydro-
électrique.

2° L'exploitation des immenses gisements de substances
combustibles présumés dans tous les points de la province
d'Ontario.

On estime à 36,ooo milles carrés, les terrains de sub-
stances combustibles végétales de l'Ontario; une telle su-
perficie devrait produire environ 28.000,000,000 de tonnes de
matières végétales combustibles, ce qui correspondrait à une
valeur d'environ 14,000,000ooo de tonnres de houille.

Malheureusement, on n'a pas trouvé jusqu'ici le moyen
pratique de convertir ces substances végétales en combus-
tible commercial; néanmoins, les expériences sont continuées
laborieusement par le gouvernement du Dominion et autres,
Ill doute qu'on arrive à triompher des difficultés et qu'on
Plisse établir à cet usage de grosses entreprises profitables,
au grand avantage général de la province.

3' La nationalisation et le développement de npd forces
hy<lrauliques.

Cette question a \.rise en considération par le gou-
Iernement d'Ontario, sous l'initiative de la Commission hy-
dro électrique et il s'efforce actuellement de fournir aux ha-
hitants de cette province l'énergie électrique au meilleur mar-
clé possible. Cette organisation nouvelle n'est pas seule-
Ment d'un profit individuel, mais elle est une erganisation
nationale dont chacun, homme, femme ou enfant, tirera pro-
fit dans la province d'Ontario.

C'est bien le moment de s'enquérir exactement de l'éten-
Ille et de la valeur de nos énergies hydrauliques de province.

Bien qu'on ait beaucoup écrit et dit à ce sujet, nous
'Ommes encore sans données exactes, nous ne pouvons nous
irrêter à une base absolue; les établissements qui en ont été
its se réduisant à de simples conjectures. Ainsi, M. Challies

<'time à 25,682,907 H.P. le développement minimum de nos
forces hydrauliques au Canada, tandis que l'estimation de

OURANT

l'hon. Clifford Sifton s'élève seulement à 16.696,27p H.Pq soit
une différence de près de 9,ooo,oo H.P. De même pouneda
province d'Ontario, l'évaluation varie de 4,000,000 H. P.à,
8 ooo,ooo H.P. . ,.

Le professeur Fessenden, dont les statistiques font au-
torité aux Etats-Unis, estime que le Niagara à lui setil, de
sa source à son embouchure, est capable de développer
6,ooocoo H.P., dont au moins la moitié reviendrait à l'On-
tario.

En plus du Niagara, il y a dans tout l'Ontario 'plusÌeurs
autres bonnes sources de force motrice hydraulique, et'l'esti
mation suivante de leur capacité a été étal;lie pa'r le.s imge
nieurs (le la Commission hydro-électrique.
District de St-Laurent et Ottawa .. .. .. 1,521,526. H.P.
Noira et affluents .................. 49oo H.P.
Trent supérieur .. 1......................17,265 H.P.
Trent inférieur.................... 43.550'H'P.
Rivières du Sud-Ouest d'Ontario, affluents

du Lac Huron et Baie Georgienne jus-
qu'à la French River..............· 59,48f H.P.

District d'Algoma et Shunder Bay ...... 350,675 H.P.
District des Torrents ............... 203828 H.P.

Total .................... 2,201,187 H.P.
Nous avons également les grandes forces hydrauliques

du côteau nord d'Ontario jusqu'à James Bay, estimée com-
me suit par L. V. Rorke:
Rivière Abitibi, Black et Frédérickhouse .. 359,3d .H.P.

Matagimi. Kapuskasing et Groundhog .693,800Hdi.
Missimabi, Oppazatiki ........ 292,100 H.P.

" Kenogami..................
" Ogoki....................
" Winnipeg et English River......

Total....................
Les estimations se totalisent donc ainsi:

Rivières de Niagara et de la Région .

Ontario Centre....................
Ontario Nord....................

98,800 H.P.
216,600 H.P.
370,000 H.P.

2.030,600 H.P.

3.000,000 -P.

2,030600 H.'.

Estimation totale de la force hydraulique
de l'Ontario .. .. .. .. .. .. .. .. 7,23,787 H.P.'

Ces chiffres peuvent paraitre considérables et exagérés,
mais, selon T. B. Speight. ils sont encore au-dessous de
vérité.

Bien entendu, les tableaux ci-dessus. ne sont que· der
approximations; notre réelle force hydraulique ne sera con-
nue que lorsque des ingénieurs compétents auront' relevé
exactement le minimum et le maximum de capacité de cha-
cune des rivières de la province d'Ontario. En attendant,
reconnaissons, comme vraie, la moitié de l'estimation ci-des-
sus. pour rester dans une note juste, et fAxons-la en chiffres
ronds à 3,000,000 H.P.

La valeur des énergies hydrauliques de .l'Ontario

Nous basant sur une évaluation tout à fait pessimist.de.

3,000,000 H.P., demandons-nous à quoi sert cette énergie pour
les habitants de cette province.

Si l'on considère qu'il faut 20 tonnes de houille pour pro-
duire un cheval vapeur d'énergie pendant 24 heures par'
jour et durant uni année. (l'estimation est très basse),-d6s-
en conclurons que nos forces hydrauliques dans l'Ofari'o-
représentent une valeur de 6o,oooooo de toines de houille
par an. Si nous transformons en'd'ollars cefte évaluéiiEen
prenant le taux de la houille à $3.00 la tonne, nous arrivons
à cette constatation que la force produite par nos chutes
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eau annuellement, si elle devait être obtenue par la combus-
tio 4 la houille,;nous coûterait $î8o,ooo,ooo d'argent liquide.

Il ut également à remarquer que ces rendements ne se-
faient pas feulement pour un an, ni pour 5o ans, mais pour
agnli Jeagtemps que l'eau, suivant la loi de la nature, serait
afrée au niveau le plus bas, c'est-à-dire, toujours.

fLs, m'objectera-t-on, la susdite somme ne représente
,ke i profit net, le bénéfice réel devra ressortir de la diffé-
rece du coût de production de l'énergie électrique par la
0oebstion et par les moyens hydrauliques: Certes, et ce

tcafit à été €valué par le professeur Fessenden, à $20 en
O»teBe par cheval de force annuellement, ce qui, sur un

dVeloppemeent de 3,000,ooo H.P., que nous sommes capables
de prodsire, donnera la coquette somme de $6o,ooo,ooo.

0 sa rend compte difficilement, à première vue, de l'im-
prtance de ces chiffres; pour bien faire saisir tout l'intérêt
qu'il y aurait à utiliser nos énergies hydraulique's, comparons
le béméûce qui en résulterait à la valeur de la production des
hermes de la province d'Ontario. Le Rapport Officiel du Dé-
gittemient de l'Agriculture pour la province d'Ontario, fixe
s valeur des récoltes de go8, en blé d'automne, blé de prin-

teàIg, orge, avoine, pois, fèves, seigle, sarrasin, pommes de
etrte,.-arottes, betteraves, etc... à $164,077,282. Ce qui re-

reseMnt une valeur considérablement moindre que celle
q.de pourrait obtenir en utilisant tout le régime d'eau, pour
le développement de la force motrice.

eoss oqus enorgueillissons, à bon droit, de notre impor-
41stetéeÔte de blé de l'Ouest, mais nous avons dans nos
gOitäÎ d'eau un produit naturel de première valeur, et leur
fhtot6tion dans l'Ouest, représenterait une valeur double
de eellè de la récolte du blé dans cette province.

Profit actuel pour la province

Les chiffres donnés plus haut sont basés sur le plein dé-
voloppement de notre régime d'eau, et l'on pourra objecter

'j l'heure actuelle, une faible partie étant en exploitation,
l'etimtion de soa énergie est purement théorique et d'un
mince intérêt pratique.

Poeur l'instant, il est impossible de fournir un chiffre
set de l'importance de la force hydro-électrique employée

pur 'les usines, tant dans l'Ontario que dans le Canada; le
gouvema recensement nous apportera sans doute une statis-
18iel ce sujet. Quoi qu'il en soit, M. Sifton estime que ce
*dveloppement est pour tout le Canada de 514,890 H.P., ce
*MI dqnivut à l'importation de plus de II,ooo.ooo de tonnes
de hmlle par an. Il estime que dans la province d'Ontario,
seft- développement actuel d'énergie obtenue par l'eau est
4e*a2,s1" H.P., ce qui évite l'importation de 7,285,454 tonnes
#rbmirtb par an. Pour ma part j'évalue ce développement à
132mo H.P. seulenMent. ce qui correspond à une consomma-
tion de houille de 5,1o4,ooo tonnes par an; même à cette éva-
loatiot rédeite, le profit est considérable.

Dans cet ordre d'idées, il est bon d'établir un état com-
g6srttif de la valeur de la houille importée annuellement au
àitede, en 'e souvenant que presque toute cette importation
de houille sert à produire la force motrice.

à»&E finissant
et g mars ig90
Sitt
Mt

Tonnes

mmiugast . 6,763,352
hrudcte. .. 3,059,663

Itaut ~.ga3o5

Valeur Droits
payés

$13,131,449 $3,148,045
14,034,202

$n7,185,651 $3.148,045-

Totaux

$16,299 494
14,034,202

$30,333.696

Il est à remarquer que la houile .bitumineuse consommee
presque entièrement par la province d'Ontario, grève les
producteurs de force motrice de cette province du droit d'en-
trée prélevé par le Trésor du Dominion et s'élevant à près
de $3,000,000; c'est pour eux un gros désavantage vis à-vis
de leurs concurrents des Etats-Unis, qui n'ont pas à payer
cette taxe onéreuse.

Une nouvelle politique nationale

Comme je me suis efforcé de la faire ressortir, la pro
vince d'Ontario, de par sa situation géographique et sa for-
mation géologique, est contrainte de s'approvisionner de
houille aux Etats-Unis et inévitablement, cette source s'épui-
sera et cette porte d'entrée nous sera fermée.

Devant cette perspective, la question surgit: "Que devra
faire le peuple d'Ontario dans ces circonstances?

-Bien que nous puissions avoir recours, au pis-aller, à nos
forêts, le plus puissant aussi bien que le meilleur moyen pour
remédier à ce défaut de combustible, serait de faire usage de
nos chutes d'eau pour produire notre force motrice.

Ecoûtez cette parole de l'hon. Clifford Slfton dans son
discours devant la "Commission de préservation des ressour-
ces naturelles", en janvier 191o: "Les eaux du Canada, sont
à l'heure actuelle, en plus du sol, notre plus grande ressource
naturelle. Elles sont de plus de valeur que tous nos minerais,
parce que, habilement entretenues, elles ne seront jamais
épuisées; bien au contraire, la capacité pourra en être aug-
mentée."

La transformation de l'énergie électrique en chaleur.
n'est pas encore assez perfectionnée pour la rendre commer-
cialement pratique; mais il me semble qu'il n'est pas dérai-
sonnable d'assurer qu'avant peu, la science inventive aura
résolu cette difficulté et mettra cette nouvelle source de cha-
leur à la disposition de chacun. En plus de cette question
de chaleur pour l'usage des habitants, les avantages d'une
fourniture économique et presque illimitée d'énergie hydro-
électrique à toute la Puissance du Canada et plus spéciale
ment à la province d'Ontario ne sont pas à dédaigner. Au
début de cet article j'ai mentionné quelques-uns de ce.
avantages d'un caractère privé, mais il en est d'autres qui
font appel au sentiment national de tout citoyen patriotc
La plus grande partie de la force motrice employée dan'
l'Ontario est produite par la vapeur; la houille importée de-
Etats-Unis pour ce développement d'énergie est d'un coû t

annuel de plus de $16,ooo,ooo en bon argent canadien.

Si même l'utilisation de toutes nos forces hydraulique-
ne produisait qu'une énergie équivalente à ces $16,ooo.000
payés actuellement, pour la houille nécessaire à la productini
de la vapeur, ne serait-ce pas un acte de sagesse, en mélme
temps que de patriotisme, d'empêcher cette somme d'argent
de sortir du Canada? Il serait bien préférable de la con'a-
crer à l'exploitation de nos ressources hydrauliques, à l'entre
tien de nos travailleurs et de nos ingénieurs, plutôt que dl
la jeter dans la poche des mineurs des Etats-Unis ou d n1
les coffres des rois de la houille de ce pays.

Les potentiels d'énergie électriques dans le Canada s
si considérables qu'ils peuvent produire une quantité d'él
gie dix fois plus grande que celle produite par la houille a
euellement.

A mon sens, le jour n'est pas éloigné, où la force hyd-
électrique sera généralisée dans tout l'Ontario, non seulc-
ment pour les besoins individuels, mais pour la traction le-
chemins de fer; ce sera là un gros débouché pour la proiliC
tion hydro-électrique et une grosse concurrence à la hou..l-

qui alimente actuellement 'presque toutes les locomotive2
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L'avenir industriel d'Ontario dépend de la propriété publique
des forces hydro-électriques

Lorsque ce moyen de production sera adopté par les
pouvoirs publics dans l'Ontario, les habitants en bénéficie-
ront amplement: la lumière pour l'usage public ou domesti-
(lue sera d'un prix plus réduit, le service des tramways sera
moins coûteux; dans les demeures, les ateliers et les bureaux
l'air sera beaucoup plus sain; quant au fabricant, il se procu-
rera la force motrice à meilleur compte; il pourra donc aug-
menter les salaires de ses employés et établir un taux de
fabrication moins élevé et par conséquent diminuer le coût
des articles qu'il produit.

L'avenir d'Ontario, comme province industrielle, est in-
timement lié à la question de production de la force motrice.
Si elle veut maintenir sa situation de centre de l'industrie du
Dominion, elle doit non seulement faire usage de ses éner-
gies hydrauliques pour les besoins de la fabrication, mais elle
doit instituer une politique gouvernementale et exploiter elle-
même cette source d'énergie pour les besoins publics.

L'importance qu'il y a, à obtenir cette force motrice à
meilleur marché, si l'on veut provoquer le développement
de l'industrie, est mise en évidence par les chiffres suivants
donnés par le dernier Rapport du Recensement de 9oo des
Etats-Unis: "La valeur totale des articles fabriqués aux
Etats-Unis durant l'année rçoo était approximativement de
13 milliards de dollars; 5,3oo,ooo ouvriers contribuèrent à
cette fabrication qui nécessita une force motrice de 11,300,-
ooo chevaux. Il en résulte que chaque travailleur se servit
d'une force de 2.13 H.P. pour produire $2,452 de marchan-
dises pendant l'année. Aucun pays n'emploie une force à un
degré comparable à celui-ci, et nul n'obtient une telle propor-
tion d'articles de sa main-d'oeuvre.

La Russie et l'Espagne qui sont les pays employant le
moins de force motrice (15 H.P. par ouvrier), produisent
resoectivement en articles de manufacture, $440 et $361 par
ouvrier.

Le Canada, pendant l'année 1900, produisit $8oo,ooo,ooo
d'objets manufacturés avec l'aide de 550,ooo salariés et
750,000 chevaux-vapeur. Ce qui représente pour chaque tra-
vailleur une consommation de 1.36 H.P. pour un rendement
moyen de $1,455 par ouvrier."

Il est évident que le coût de la force motrice est un des
plus importants facteurs d'économie sociale; elle est, vis-à-
vis de la communauté, ce que sont les-matières brutes de nos
ressources naturelles; après transformation, le public en a
,on profit individuellement.

Les statistiques suivantes sont intéressantes, car elles in-
diquent clairement la relation qui existe entre les progrès
industriels et l'usage de la force motrice.

Etat comparatif des forces motrices employées par les ma-
nufacturiers dans les différents pays du

monde pendant l'année sgoo

Valeur H P
ouvriers Total en H.P. valeur de. des produite par

Pays salariés employé par produttas itét

Etats-Unis 5,308,406 11,300,081 $13 004.400,143 $2,450 2.15
Canada 550,000 750,000 800,000 000 1,455 1.36
Australie 550,ooo 460.ooo 500,000,000 900 .80

Suisse 600,000 320,431 300000,000 500 .54

Belgique i,55o,ooo 630.000 720,000,000 480 .42
Suède 490,000 200.000 280,000,000 572 .41
Norvège 200,000 80 0oo 90,000,000 450 .40
Allemagne 1o,ooo,ooo 3,400,000 4,600,000.000 460 .34
Royaume-Uni 9,000 000 3,000,000 5,000,000,000 556 .33

L'importance de la valeur de nos grandes @ources d'éà.'
gie est mise en évidence par les efforts que font cetabs
capitalistes pour s'en assurer le monopole.

De chaque côté du St-Laurent jusqu'à l'extrémit e
de l'Ontario, nous rencontrons des promoteurs améric.ios
qui essayent d'accaparer à leur profit ces sources d'nerg,
comme ils se sont déjà assurés d'une partie de -ceUse dia P•
gara. Si l'on permet cet accaparement, les déteniqt4 doé pl-
vilèges se garderont bien de diminuer le coût de l'énergie en
raison de l'économie qu'ils feront eux-mmes; ils la laisse-
ront au même taux que celle produite par la vapeur; « de
cette façon des millions de dollars iront chaque anmée dons
la poche d'entreprises privées au lieu de se répandre en bep-
être sur tous les habitants du Canada. La seule consolatio«
qu'aurait alors le gouvernement de la province d'Ontario se-
rait de racheter à des prix formidables les concessions qu'%.
aurait pu posséder pour rien.

L'exportation de la force hydro-lectriqas ut m gr"
non se

Il va de l'intérêt du pays de ne pas exporter un seg che-
val de force hydro-électrique à l'étranger. Malheureuseme<t
dans ces dernières années, des privilèges furent accordée aos
concessionnaires non seulement pour la production de force
motrice sur le Niagara et à Fort-Francis, mas pour l'.eto-
risation d'en exporter une importante quantité. Ces chartes
peuvent amener un grave abus d'exportation et tous les bi.
bitants de la province d'Ontario, sans distinction de part,
réclament l'adoption d'une police nationale régissant la pro-
duction d'énergie hydro-électrique de la province.

Il est vrai qu'actuellement nous ne pouvons utiliser too-
tes les forces que nous sommes capables de développer et
nous ne le pourrons pas avant bien des années, dés lorM 0
peut sembler puéril de s'opposer à l'exportation temporsird
de cette force motrice qui ne peut nous servir à nons-sémst
D'accord, mais le jour où nous en aurions ce beoiu abseo*
la réobtiendrions-nous facilement? Je ne le croît pas. Je cros
que lorsque de grosses exploitations auront entrepris be a-
veloppement de l'énergie hydro-électrique pour l'expoetai
aux Etats-Unis, lorsque de très gros capitaux y acrant dét
engagés et que des milliers d'ouvriers y seront occup6s, nods
aurons créé une situation délicate et très difficile.

La force motrice est le nerf de l'industrie, et si ode
pensons pouvoir en supprimer la source, le moment venu, l
ceux qui ont fait la principale artère de leur activité indus-
trielle, je crains fort que nous allions à la rencontre d'un là-
mentable désappointement. Nulle considération ne permeIttu
l'exécution d'un pareil contrat sans provoquer de doulouret-
ses représailles commerciales et même de graves conflits,
Les guerres sanglantes et destructives ont souvent été ame-
nées par des causes moins importantes que celle-ci, t les Ce-
nadiens n'ont pas besoin de chercher bien loin pour es trou-
ver des exemples. ,

Ecartons même le péril de la guerre, il n'en reste Pu
moins d'autres représailles également désastreuses, telles ge
la prohibition de l'exportation le la hauille, du coton brOt M
autres produits naturels qui sont indispensables à 1otre la'
brication et qui non seulement seraient préjudiciables l no-
tre prospérité, mais mettraient à couteaux tirés les b&b*et
des Etats-Unis et du Canada.

La situation présente de la force hydre-&ct*gmu

Aujourd'hui les chutes du Niagara exportent aux Etat#
Unis gr,ooo H.P. et l'autorisation maximum d'exporta*m in
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de .200,ooo H.P. Le temps n'est pas éloigné où nous aurons

besoin de toute cette force motrice pour notre propre usage.
Serons-nous capables, alors, d'en réclamer la consommation
exclusive sans nous attirer une guerre commerciale ou au-
tre? Je ne le pense pas puisque (pour parler métaphorique-
ment), nous aurons vendu notre part d'héritage national.
pour un plat de lentilles.

. Ce que les gros capitalistes américains ont pratiqué aux
Chutes <lu Niagara, ils tentent de le faire sur le St-Laurent.
aussi bien que dans l'ouest (le l'Ontario. Jusqu'ici leurs ten-
tatives ont échoué, mais nous pouvons être assurés que les
capitalistes américains n'abandonneront pas la lutte et qu'ils
reviendront à la charge dans un avenir prochain, sous un
aspect différent.

L'avenir de la Province d'Ontario

Le célèbre Lord Bacon disait: "Trois cuoses font une
nation" grande et prospère: un sol fertile, des chantiers actifs
et des moyens de transport commodes pour les hommes et
pourles marchandises." Cet exposé eni style lapidaire de phi-
losophie nationale a son application dans*la province d'On-
tario, si notre peuple conserve ses sources de vitalité et reste
fidèle aux traditions de sa race.

Nous avons un sol et un climat on ne peut plus propices
à .l'agricultu.re, ainsi que l'attestent amplement les statisti-
ques' de. nos récoltes.

Nous avons des chantiers actifs tenus par des hommes
capables et énergiques.

Enfin, nos voies *fluviales, sans rivales au monde, et nos
réseatx <le chemins de fer électriques et à vapeur nous as-
surent un transport des plus perfectionnés.

Nous possédons ces trois conditions essentielles à un
très hnut degré et nous ne pouvons qu'augmenter ces avan-
tages naturels que la Providence a mis à notre disposition.
A notis de savoir en profiter. J'ai essayé d'en faire ressortir
quees-uns, et si je suis'parvenu à attirer l'attention publi-
que 'sur' nos admirables sources d'énergie électrique et à dé-
monrer le bien-étre général que leur exploitation fera re-
ja'illir sur tous les Canadiens, je serai largement récompensé
<le ma peine.

W. K. MC NAUGHT.

UNE NOUVELLE UTILISATION DU LAIT.

-Depuis bien des années, on utilise dans diverses indus-
tries, les sous-produits du lait, et on arrive ainsi à augmenter
la valeur de ces sous-produits et, partant, du lait lui-même.

.L'emploi de -la caséine pour la fabrication de la galalith
ou pierre de lait et pour d'autres usages a pris un grand dé-
veloppeznent.

En Amérique, on fabrique depuis peu, avec le lait, de
l'ivoire artificiel, très apprécié par l'industrie de la bimbelo-
terie. Cette fabrication se pratique de la manière suivante:
On colpmence par coaguler le lait, comme s'il s'agissait de
faire du fromage, puis on passe le coaguluni et on rejette le
petit-lait. On prend ensuite ii livres de caille, que l'on mé-
lange avec 3.3 livres de borax, dans trois quarts d'eau. Ce
mélange est versé dans un récipient convenable sur un feu
doux, où on le laisse jusqu'à ce qu'il soit séparé en deux par-
ties: l'une liquide comme l'eau-, l'autre plutôt épaisse, ayant
quelque analogie avec la gélatine fondue. On enlève alors
la partie aqueuse et on ajoute au résidu une livre d'un sel

minéral dans un quart de gallon d'eau. On peut faire usage,
à cet effet, de tous les sels minéraux, par exemple, le vitriol
bleu ou blanc, la couperose, etc.

Cette addition a pour effet de produire une nouvelle sé.
paration de la masse en deux parties: une liquide et une so-
lide, mais molle; on élimine de nouveau la partie liquide par
la presse, ou mieux par filtration. A ce moment, on incor-
pore la matière colorante, lorsqu'on veut obtenir un produit
coloré; dans le cas contraire, le produit final obtenu est
b'anc. On soumet alors la masse à une pression très énergi-
que, dans des moules de la forme désirée, et on fait sécher le
produit à très haute température.

Ce produit, auquel on donne le nom de "lactitis", est très
dur et très résistant; il se prête à de nombreuses utilisations
dans l'industrie, particulièrement pour la fabrication des ob-
jets semblables à ceux que l'on obtient avec la caséine et le
celluloid. On en fabrique des billes de billard, des peignes,
des porte-plumes, des manches de couteaux, etc.

L'ivoire de lait ou ivoire artificiel, peut s'employer dans
tous les cas où on fait usage de l'os, de l'ivoire, de l'ébonite
ou du celluloïd.

L'industrie américaine, à la faveur du grand développe-
ment de la production laitière dans ce pays, dispose d'une
matière première abondante, facile à transformer et fournis-
sant un produit manufacturier en passe d'acquérir une gran-
de vogue commerciale et capable de concurrencer sérieuse-
ment l'industrie des objets en ivoire, ébonite, os, etc., qui est
cependant très importante.

RAPPORT SUR LES OPERATIONS MINIERES DANS
LA PROVINCE DE QUEBEC DU-

RANT L'ANNEE rgo

Le ministère de la Colonisation, des Mines et des Pé-
cheries de la province de Québec fait paraitre un rapport
des opérations minières dans la province de Québec, pen-
dant l'année igro, dont la lecture sera du plus haut intérèt

Les travaux du département des Mines y sont examiné,
au double point de vue administratif et technique.

La partie administrative comprend la mise en vigueur
des dispositions de la loi des mines, au sujet des terrain'
miniers, l'émission des certificats de mineurs, l'octroi de,
permis d'exploitation, la vente de concessions minières. le-
cas d'arbitrages miniers, la perception du revenu, etc.

La partie technique comprend la compilation des stati,
tiques minières, le rnpport sur l'industrie minière, les étude,
géologiques, les réponses aux demandes d'informations >ir
nos ressources minières et nos mines, la recherche de renîsel-
gnements se rapportant à ces questions, de même que la dif-
fusion des connaissances ainsi acquise, pour favoriser le dé-
veloppement de nos dépôts miniers, encourager et aider la
prospection et attirer l'attention des capitalistes sur le'
avantages que peut offrir l'industrie minière dans la provili-
ce de Québec.

Toutes nos ressources minières sont passées en revuw
dans cette brochure documentaire et instructive; tout ce que
la main de l'homme a pu extraire de nôtre sol: amiante, m'
nerais de fer, cuivre, or et argent, graphite, chrome, gaz n;
turel, matériaux de construction, etc... y fait l'objet d'une
étude spéciale. C'est plus qu'un document scientifique, c'e-
un chapitre d'histoire nationale qu'on devrait mettre dai,
toutes les mains.
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La ville de Hamilton - Un grand centre manufacturier

Les géographes nous enseignent que Hamilton est situé

sur 43 degrés 16 min, de latitude nord et 79 degrés 54 min. de
longitude ouest. Ce renseignement peut être précieux aux na-
vigateurs ou aux savants, mais ne dit pas grand chose à la
miasse du public. Par contre, si nous vous faisons savoir que
llanilton se trouve sur les côtes de la Baie Burlington, qui
et située elle-même à la partie supérieure du Lac Ontario, vo-
ire esprit se rendra plus facilement compte de l'emplacement
<le cette ville.

Le premier résidant de race blanche inscrit dans la
comumune fut Robert Land. Il venait des Etats-Unis. N'ayant

ville, y remporta une brillante victoire sur l'armée américaine
au lieu dit Stoney Creek, en juin 1813.

A cette époque Georges Hamilton divisa sa ferme en pe-
tits lots et l'ensemble de maisons qui s'y édifia prit son nom.

La construction du Canal de Burlington, en 1824, vint
donner à cette cité naissante, une véritable poussée d'activité
industrielle. Mais, ce ne fut qu'en 1846 que Hamilton acquit
une population suffisante pour être classé comme ville. De
1824 à 1846, le progrès fut lent; pendant l'année 1832, la
peste et le feu sévirent sur le village et le détruisirent pres-
que complètement. Cependant l'année suivante, Hamilton re-

naissait de ses cendres, ses pionniers courageux et tenaces
reconsttuisirent les maisons et en développèrent l'étendue à

Prince's Square - Le Palais de Justice à gauche, la bâtisse
de la "Federal Life" à droite.

1,a, réussi dans ses efforts joints à ceux des coloniaux, à re-
'e:er le joug de la mère-patrie, il émigra au Canada en 1778
1 1 s'installa sur un territoire de 300 acres. Treize ans plus
tard, à la première levée de plans, faites dans cette région,
':tr l'arpenteur Auguste Jones. on y signalait la présence de
l familles.

En 1812-1813, Ilamilton fut un important point stratégi-
-e. Le général Vincent qui s'était retranché des frontières
H Niagara aux hauteurs de Burlington au nord-ouest de la

tel point, qu'un an plus tard cette agglomération de bâtisses

portait le nom de: ville.
Alors, commença une véritable ère de prospérité/pour

la région. La construction du "Great Western Railway" y
amena un regain d'activité industrielle et la population s'ac-

crût rapidement: en 1841, elle était estimée à 3,446; en 1850,

à 10,312; en 1858, à 27,500.

Mais à cette époque une défaillance soudaine fit crain-

dre pour l'avenir de la ville. Laissons un instant la parole à

Comment naît et se transforme
une Ville Industrielle
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un ecrivain d'alors: "Hamilton subit une période de dépres-
sion; la jeune ville était trop ambitieuse, elle voulait entre-
prendre trop de choses à la fois; elle s'éQait lancée délibéré-
ment dans la construction de lignes de chemin de fer, elle
avait entrepris d'énormes travaux pour assurer la distribu-
tion des eaux, elle creusait des égouts d'un coût énorme, elle
établissait des conduites de gaz. etc..., à foutes ces entre-
prises gigantesques le budget de la dette s'enfla dans
le telles propor ions que le peuple tie put le sup-
porter et trébucha sous le fardeau. Des annéés désastreuses
s'encîuivireit, la propriété baissa de valeur, le affaires décli-
iérent, la population décrût. En 1861, les commissaires du
recensement gouvernemental n'accusèrent que 19,096 âmes et
tro;s ans plus tard les assesseurs de la ville l'évaluaient à en-
viron 17,000."

Néanmoins les habitants de Hamilton ne se laissèrent

COURANT

1791 31 familles

1834 2,1oo personnes

1841 3.446 personnes
1847 6,832 personnes

1850 10,312 personnes

1891 45,423 personnes

1911 8o,ooo personnes.

1858 27,500 personnes

1861 19,096 personnes

1864 17,000 personnes

1871 26,716 personnes

i88I, 35,359 personnes

1901 52,665 personnes

On voit par ces chiffres qu'à partir du fléchissement de
la ville, il lui fallut 14 ans pour regagner ce qu'elle avait per-
du. D'un autre côté, il est intéressant de remarquer la grosse
augmentation des dix dernières années; cet accroissement
pendant les cinq dernières années seulement représente plus
de 35 pour cent de la population totale.

Gore Park - Au centre de la ville.

pas abattre par cette epreuve, ils se souvinrent de leur répu-
tation de courage et de fidélité; ils se ralrièrent noblement
les uns aux autres sans distinction de partis pour enrayer cet
état de dépression. Leur effort fut couronné de succès, les
affaires reprirent petit à petit et la ville orgueilleuse reprit
rang parmi les autres villes canadiennes. Depuis cette date
sa prospérité n'a fait que grandir et à l'heure actuelle elle
est une des plus belles et des plus commerçantes villes du
Dominion.

Quelques chiffres sur la population

Un regard jeté sur le tableau ci-dessous donnera une
idée des fluctuations survenues dans le développement de
Hamilton au point de vue population:

Augmentation de la valeur de la propriété

Pour avoir une conception exacte de la progression ae-
cendante de Hamilton, il est indispensable d'avoir sous 1c
yeux un tableau synoptique de l'évaluation de la propric:
aux différentes époques. En 1846, date de sa classification
comme ville, elle était fixée approximativement à $558,600.

En 1857 $ 1,000,000

En 1862 $ 50Ô,00a

En 1873 $12,68o,ooo

En 1881 $î5,65o,ooo

En 1891 $23,122,000

En 1901 $26,olo,695

En 1911 $47,383.346
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Les raisons du progrès industriel

Les chiffres ci-dessus prouvent indéniablement que Ha-
milton est en plein progrès et jouit d'une prospérité e'viable.
Cette activité est due en majeure partie au développement de
l'industrie dans cette région,

Dans les huit dernières années, plus de 30 maisons des
Etats-Unis y ont établi d'importantes usines. Leur place-
ment d'argent représente une valeur de plus de $i8,ooo,ooo.
Peu de villes canadiennes sont susceptibles de battre ce re-
cord, et certes, c'est bien là, la première des causes de la
prospérité de Hamilton. , Mais, comment se fait-il que 30
maisons des Etats-Unis ou plus, soient venues placer un si
gros capital dans cette ville pendant les huit dernière anné ?

La réponse en a été donnée nettement de façon con
cante, cette année même, par M. J. S. Oliver, le directeur
de la "Oliver Chilled Plow Works of South Bend Ind.", lors-
qu'il disait à la Commission Industrielle, qu'à son avis, Ha-

et de quais, tandis que de son côté le gouvernement a con-
sacre une somme équivalente pour des travaux semblables.

La commodité des voies ferrées marche de pair avec les
avantages des voies fluviables.

Les compagnies du "Grand Trunk Railway", du "Cana-
dian Pacific Railway", le "Toronto Hamilton et Buffalo Rail-
way", le "Michigan Central Railway" et le "New-York Rail-
way" desservent la ville de Hamilton.

En 1902, l"'International Harvester Company", de Chica-
go, choisissait Hamilton, pour édifier ses usines d'un coùt
de $5,ooo,ooo. Et la prospérité de cette maison fut telle qu'en
1910, elle était obligée de s'agrandir de 8 nouvelles bàtisses.

M. McCormick, le directeur, en expliquait ainsi la pros-
périté surprenante:

i° Pour une usine, la situation <le llamilton est excei)-

tionnelle, parce qu'elle permet à chacun d'acheter du terrain

sur la baie et de construire ses propres quais pour faciliter

Parade de la Garnison de Hamilton au Dundurn Park.'

mtilton était la ville la plus propice à une entreprise indus-
trielle, tant par sa situation géographique exceptionnelle que
par ses moyens de transporqs multiples et commodes.

La Cie Oliver après un soigneux examen des avantages
'le toutes les plus importantes villes canadiennes décida d'y
ériger ses grosses usines qui nécessitèrent, en constructions
ut installations, $2,ooo,ooo.

La situation géographique

Il est bon de noter que ce qui rend cette région éminem-
ment apte à l'industrie est sa situation géographique. A ce
point de vue, la position de Hamilton est untque. Ses facili-
tés pour le transport de ses marchandises sont sans rivales.
Frigée à la partie supérieure du lac d'Ontario, elle possède
le plus joli port naturel du Canada, et la maison Oliver dé-
pense actuellement $xoo,ooo pour la construction de docks

le transport des produits manufacturés par la voie des

Grands Lacs. ,
2° Cinq lignes différentes de chemins de fer y aboutis-

sent; et cette facilité de pouvoir employer à son gré et la

voie fluviale et la voie ferrée est d'un bénéfice incalculable.

, 3° La situation géographique de Hamilton en fait une

place idéale pour la fourniture des outils agricoles aux

grands centres de blé de l'OuestCanadien, en mème temps

qu'elle permet l'accès de la mer pour l'exportation.

4° La force motrice y est d'un prix raisonnable, gràce

à la "Hamilton Electric Lighe" et à la "Cataract Power

Company".

5° Pour une industrie ayant trait à l'agriculture, Hamil-
ton est, l'endroit tout indiqué, parce qu'à proximité des gros-

ses fermes de fruits, de légumes et de céréales.

A ces avantages, il convient d'ajouter la facilité qu'on a

<le se procurer à Hamilton même, 90 pour cent du matériel
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Un coini du marché à Hamilton

b:-ut nécessaire au montage d'une usine. Cette question n'est

Pas sans initérét et la prompte livraison de ces articles est de
la plils grande utilue.

Qu~elques chiffres éloquents

Le tableau ci-desýsous indiquera plus que de nombreuses
pages (le raisonnenments, l'importance manufacturière de 1la-
inlilton et l'activité industrielle (lui y règne.
Nombre d'établissements manufacturiers 375
Capital engagé dlans ces entreprises .. ...... $40,o0000
Nombre d'empilloyés, hiommeis. et femme.ic, 22,000

Gages annuels et saîlaires...........$1 3,000,000
Valeur annuelle (les p>rodluits fabriqués......$45-000,oo0

A' ce.te statistiqune. ajoutons l'énumnération suivante qui
(donnera une idée', (le l'inmportance générale de la ville:

Petit mémorandum de la ville de Hamilton

l'iipulatioii...............
l'(>l>ULtioii (les territoireb environnants, sauf

Toronto..............
Valeur toiale de la propriété. ......
Total des impôts....' . . .

D)ette de la ville.............
Egouts.................
'Trottoirs encimntl...........
Conduites d'eau.............
Chaussées eîi asphialte .

Nombre de rues.............
Nombre de magasins, environ.......
Industries mianufacturières........
Cies de chemin de fer à vapeur......
Cies de tramwvays électriques suburbains.
Nombre de milles des chemins de fer électri-

ques suburbains
Cie de tramw~ays électriques........
Nombre de milles de- tramways de ville
Nombre d'églises............
Nombre d'hôpitaux...........
Bibliothèques publiques..........
Nombre de parcs publics.........
Nombre d'écoles publiques

Nombre d'élèves fréquentant les écoles pu-
bliques...............

Nombre d'écoles niixtes.........
Nombre d'élèves fréquentant les écoles mixtes
Ecoles privées..............
Ecole technique.............
Conservatoire de musique.........
Ecole niormale..............
Université.................
Nombre de policemen..........
Nombre de pompiers...........
Nombre d'entreprises de transport de mar-

chandises..............
Nombre de théâtres...........
Nombre de cinématographes........
Nombre d'hôtels licenciés en 190........

Nombre de passages de trains dans les 2 Sens
Nombre de voyages des tramways suburbains

par jour:
Eté 96 à l'intérieur Hiver 72 à l'intérieur
Eté 95 en dehors Hiver 73 en dehors

80,000 Nombre de personnes transportées par les
voies suburbaines en 1910

275,000 Nombre de personnes transportées par les
$47,383,346 tramways de ville en 1910

$ 7,750,000 Journaux quotýdiens...........
$ 5,241,000 Nombre de lumières électriques......

82 milles Nombre de bouches d'incendie.......
164.29 milles )sombre de postes de pompiers. .....
137.58 milles Nombre de banques et succursales.....

12.3 milles Droits de dquane en 1909

350 Droits de douane en 1910

15,000 Soit une augmentation sur 1909 de

375 Billets négociés en 190.............

6 Billets négociés en 1909
4 Soit une augment ition sur 1909 de

Température maximum pour 1910, en juillet, le
83 mois îe plus chaird

i Température minimum pour 1910, en février. le

22 milles mois le plus froid

75 Nombre de voyageurs de commerce, environ

4 Valeur des permis de construction en 1910

2 Total du nombre de permis
12 Augmentation sur 1909 de 364 Permis et

18 61% de valeur.

8,5oo
8

1.400

4

8 .
70

6

60
107

2,500.0(Y)

1,270

7
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Enfin, on peut résumer comme suit, les avantages qui
ont fait de Hamilton une ville essentiellement industrielle et
qui y ont attiré un si gros chiffre de capitaux étrangers
pour l'édfication de somptueuses usines:

Sa situation géographique exceptionnelle. .
Sa facilité insurpassable pour le transport des marchan-

dises.
Ses emplacements idéaux pour la construction d'usines.
Ses hauts fourneaux et ses matériaux d'acier.
Son gaz naturel.
Son superbe port et ses quais.
Sa beauté naturelle.
Sa propreté et sa sanité.
Le coût raisonnable de la vie.
L'agrément des habitations de banlieue.
Et peut-être à un degré aussi important que tout cela,

l'énergie de sa population et sa fidélité aux institutions, ca-
ractéristiques éminentes des habitations de Hamlton "la
ville ambitieuse".

Nota: Les clichés reproduits au cours de cet article nous
ont été fournis gracieusement par la "Ontario Engraving,
Company" qui publie l'organe des fabricants de Hamilton.

NOUVELLES CHARTES.

"La Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du secrétaire d'Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur prin-
cipale place d'affaires dans la province de Québec:

"The Lachine Land Company," agence et courtage de
biens meubles et immeubles, construction, et commerce gé-
néral de brique, pierre, ferronnerie et de matériaux de cons-
trùction de toutes sortes, à Montréal. Capital-actions,
$1OO,oo0.oo.

"The Orme Realty Company, Limited," agence et cour-
tage d'immeubles, construction de maisons, etc., usines de
lumière et de chauffage pour l'approvisionnement de la Com-
pagnie, à Montréal. Capital-actions, $250,000.00.

"La Compagnie Internationale d'Immeubles, Limitée,"
agence et courtage de biens meubles et immeubles, et d'as-
surance, construction, et agence générale d'affaires, à Mont-
réal. Capital-actions, $ioo,ooo.oo.

"North American Cloak & Suit Company, Limited," con-
fec1ion et commerce général de costumes, manteaux et vête-
mints coupe tailleur, de toutes descriptions pour dames et
fillettes, commerce général d'articles de nouveautés, soies,
satins, tissus, étoffes et toutes marchandises nécessaires à la
fabrication de tels vêtements, à Montréal. Capital-actions,
$50,000.00.

"Canadian Sardine Company, Limited," commerce gé-
néral de poissons de toutes sortes et de produits s'y ratta-
chant, à Montréal. Capital-actions, $500,000.00.

"D. L. McGibbon & Company, Limited," achat et vente
de stocks, actions, débentures ou garanties dans toute autre
compagnie, corporation ou gouvernement, courtage de pro-
priétés, et agence générale de finances, à Montréal. Capital-
actions, $t,oo0,ooo.oo.

"The St. Maurice Construction Company, Limited,"
construction générale de maisons et bâtissês de toutes sor-
tes, travaux publics et privés, et manufacture de matériaux
de construction de toutes descriptions, à Montréal. Capital-
actions, $25,000.00.

"Canadian Bond Underwriters, Limited," agence et cour-
tage, placements et prêts d'argent, paiements, recouvrements,
achat, vente et échange d'actions, stocks, débentures ou ga-
ranties dans toute autre compagnie, corporation ou munici-
palité, et transactions financières de toutes sortes, à Mont-
réal. Capital-actions, $ioo,ooo.oo.

"The Grantham Realty Company, Limited," agence ge-

nérale et courtage de biens meubles et immeubles et d'assu-
rances, construction, achat et vente d'actions, stocks, dében-
tures ou garanties, etc., et transactions financières de toutes
sortes, à Montréal. Capital-actions, $5o,ooo.oo.

"The Deschambault Electric Company, Limited," acqui-
sition de terres, licences, pouvoirs d'eau avec les droits, pou-
voirs et concessions y appartenant, usines de lumière et de
pouvoir électriques, et distribution et approvisionnement
d'eau et d'électricité, à Montréal. Capital-actions, $500,000.00.

L'IVOIRE VEGETAL

On appelle "corozo", nous apprend le chroniqueur du
"Tour du Monde", l'albumen durci d'une sorte de palmier de
l'Amérique équatoriale, le "Phytelephas macrocarpa". Cette
partie du fruit qu'on peut comparer au soprah de la noix de
coco, mais qui est d'une dureté exceptionnelle, l'a fait em-
ployer comme succédané de l'ivoire vrai.

On distingue deux sortes industrielles de corozo: le
"corozo de Guayaquil (Equateur), le plus estimé, et le
"corozo de Carthagène (Colombie), de moindre valeur, veiné
d'une façon très apparente. Les graines sont groupées par
quatre dans chaque fruit et atteignent la grosseur approxi-
mative d'un oeuf de poule.

Beaucoup de graines d'autres plantes du même groupe
sont utilisées, mais leur ivoire est moins estimé et la partie
utilisable ou les graines elles-mêmes sont de moindre volu-
me. Le corozo reste la matière première la plus intéressante
comme productrice d'ivoire végétal.

On a cru pouvoir remplacer cette production naturelle par
un succédané chimique à base de caséine associée à diffé-
rents produits; on fabrique ainsi beaucoup d'objets imitant
le Zarbre, l'onyx, l'ivoire, tels que billes de billards, dominos,
pei s, manches de parapluies, poignées de cannes, dès à
jouer, etc. Mais la difficulté qu'on éprouve encore à travail-
ler cette matière chimique lui a fait préférer le corozo na-
turel. C'est ainsi que l'industrie du bouton continue à l'ex-
ploiter d'une façon progressive; elle utilise en France envi-
ron i,5oo tonnes de noix et 30,000 ouvriers. On estime que
ces chiffres pourraient être facilement doublés.

220 livres de corozo de Guayaquil donnent seulement 22
à 24 livres de boutons, et le déchet énorme a trouvé une uti-
lisation imprévue. Comme il qst comestible, des industriels
ont eu l'idée, en le granulant, de l'employer au fleurage des
fournées de pain, et c'est ainsi qu'il est livré à la boulange-
rie.

Mêlé à la cire, il donne des bougies qui brûlent très bien
t fondent à une température seulement tres élevée.

Ce produit est consommé dans le commerce actuel, en
proportion considérable, puisque la République de l'Equateur
seule en fournit annuellement plus de 20,000 tonnes, d'une
valeur commerciale à l'exportation qui est. passée de $400,-
ooo, il y a huit ou dix ans, à $r,2oo,ooo aujourd'hui.

NOTA

Nous publions dans le présent numéro une description
détaillée de la nouvelle bâtisse des Hautes 'tedes Com-
merciales et de son agencement. Rappelons à ce pbropos que
le promoteur de cette grandiose édification fut Sir Lomer
Gouin, premier ministre de la province de Québec, et que
c'est grâce à son initiative et aux efforts de la Chambre de
Commerce et autres corps commerciaux de Montréal que
nos jeunes étudiants pourront désormais se préparer aux
différentes carrières commerciales dans un local somptueux,
dont le confort ne le cède en rien à tout autre. Espérons
qu'ils en auront un sentiment de gratitude.
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La Culture du Café au Mexique

Le présent article est le seul réellement complet qui ait été
publié jusqu'à ce jour sur la culture et la préparation du café au
Mexique. La personne qui nous communique ces renseigne-
ments n'est autre qu'un important acheteur de café, qui depuis
de longues années a élu domicile dans l'Amérique Espagnole.

Cet article résume les origines du café au Mexique et men-
tion'ne les procédés employés pour la culture et la préparation
des "communs" et des "lavés", les deux différentes sortes de
café mexicain. On y trouvera de précieuses informations sur
les différentes régions qui produisent le café.

Le Mexique, bien qu'étant un des plus grands Etats de l'A-
mérique latine, est un des plus petits producteurs de café par
rapport à sa superficie. Ceci est dù à trois causes: étendue
limitée des terres productrices de café àisément accessibles aux
moyens de transports; insuffisance de la main-d'oeuvre, et enfin
faible rendement dans l'ensemble, proportionnellement à la sur-
face plantée. Il y a cependant dans ce pays beaucoup de ter-
rains qui seraient on ne peut plus propices à la culture du café,
mais qui y deviennent impropres pour une des deux premières
Taisons ci-dessus. Le taux minime de production est dù à ce
que peu de propriétaires de plantations s'occupent eux-mêmes
de la culture de leurs champs; la plupart d'entre eux laissent ce
soin à des salariés qui n'y apportent pas l'attention voulue et
qui ne pensent qu'à une chose: fournir le moins de travail pos-
sible. Les propriétaires de plantations de caféiers s'entendent
tous parfaitement pour augmenter le prix de leur produit, niais
fort peu pour en assurer la bonne culture. Il est bien certain
que la production moyenne, qui est au Mexique de quelques
onces par arbre, devrait atteindre au moins de une à deux livres
de grains purs.

Soconusco, la région la plus prospère

La région la plus prospère et la plus productrice de tout le
Mexique, est, à coup sûr, le district de Soconusco, qui est situé

Réception des grains de café.

le long de la frontière du Guatémala. C'est pourtant la dernière
venue dans cette culture, car il y a seulement 20 ans, la quantité
de café qu'on y récoltait était, pour ainsi dlire, nulle. Il faut
attribuer cette prospérité surprenante et ce développement ex-
traordinaire, au voisinage du Guatémala, dont les planteurs s'a-
donnent depuis de longues années à la culture du café et ont

acquis une telle habileté dans la préparation de leur terrain, qu'à
certaines récoltes, ils ont obtenu jusqu'à 7 livres de café pur
par arbre, alors que la moyenne dans les années normales est
de 2 livres.

La meilleure récolte au Mexique fut celle de 19o8-o9. Dans
cette année, on exporta 58o,ooo quintaux (le quintal espagnol

Vue générale de Tuxpango, une des plus belles propriétés du
Mexique.

dont il ,'agit. vaut 101,4 livres) alors que la moyenne de l'e
portation pour les vingt dernières années, accuse seulement ni
chiffre de 4oo,ooo quintaux.

Historique du Café au Mexique

Lc \lexique produit du café depuis plus (le 1oo ans. On
s'accorde généralement à croire qu'un Espagnol, du nom d'An-
tonio Comez, fut le premier à l'y introduire et à le récoliter
dans le voisinage de Cordoba. vers 18î6. Cependant. la douale
de Vera-Cruz mentionne dans ses archives que pendant les ail
nées 1802. 1803 et 180, 1îor quintaux de café furent export-,
de cette ville: ce qui prouve que l'on récoltait du café dans l'Ftat
de Vetra Cru7, avant que Gomez en entreprit l'ex.ploitation pr'
de Cordoba. Mais c'est peut-étre lui qui fut le premier à CI'
assurer la production méthodique et à apporter à cette culturec

un soin particulier et une attention toute spéciale.
Aux environs de 1818, les bénéfices merveilleux obtenu, P

l'exploitation du café dans les Antilles attirèrent sur le MexillC
l'attention de bon nombre d'"haciendados" et les décidèrent à
y faire de vastes plantations.

Les réfugiés d'Ha~ti qui. quelques années plus tôt. avaielt

fui devant la révolution lui ensanglantait leur ile et étiielt

venus se mettre en sèreté à Cuba et aussi au Mexique. n frent
qu'accentuer ce mouvement et contribuèrent activement a 3
fondation de cette nouvelle industrie.

Les débuts dans Coatepec

La plantation des caféiers commença dans la région

venue fameuse depuis) <le Coatepect, vers l'année 1808 et ''
toire locale mentionne que les premiers plants y furent anoû

tés directement de Cuba. On peut lire dans les archives le
district que la première plantation de café (d'une très minien
importanc) fut faite par un prêtre. Andres Dominglel. aI"
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la graine avait été apportée de Cuba par un nommé M. Arias,

associé de la maison Pedro Lopez, propriétaire de la grande

-hacienda d'Ortiefia", dans Coatepec. Après avoir fait sur place

un essai satisfaisant, Dominguez distribua un grand nombre de

plants qui furent plantés près de Teocelo, à deux pas de Coate-

pec et donnèrent d'excellents résultats.

L'industrie du café au Mexique était créée et les plantations

de café de la région de Coatepec entraient dans le domaine conm-

mercial.
Pendant de nombreuses années, l'Etat de Vera Cruz fut le

seul à récolter la presque totalité du café commercialement connu

au Mexique. Puis, progressivement, cette culture gagna les mon-

tagnes qui surplombent 'les Etats d'Oaxaca et de Puebla, ou, a

présent, la récolte du café est faite sur une petite échelle, uni-

quement par les indigènes du pays. Le Pluma, district d'Oaxaca,

suivit le-Anowement quarante ans plus tard et produit actuelle-

ment 40,000 quintaux par an. Quant à Soconusco, qui est <le

beaucoup la région la plus prospète, c'est celle où le café a été

le plus récemment implanté.

Les deux sortes distinctes de café mexicain

Le café mexicain comprend deux catégories: le "commun"

et le "lavé".
Le nom que porte la première sorte est la traduction litté-

rale du mot espagnol "corriente" qui signifie "commun". En-

ployé dans le sens de "café", ce mot n'a pas la signification

"d'ordinaire", "d'inférieur" ou de "vulgaire", mais celle "d'u-

suel" et de "courant"; cette dénomination implique qu'il a été

obtenu par le procédé qui est le plus courant pour la prépa-
ration du grain.

Jusque dans ces quinze dernières années, on ne connaissait,
dans l'Etat de Vera Cruz, que cette première sorte, on n'em-

ployait que la manière "ordinaire" et c'est pourquoi tous les cafés
de cette provenance étaient dits "communs" ou, comme on les

appelle quelquefois "naturels". En réalité, la préparation des
"communs" exige beaucoup plus de soins que celle des "lavés",
car pendant le traitement, le grain est beaucoup plus sujet à la
fermentation.

La préparation des "communs"

On cueille les grains de café quand ils sont mûrs et on les
étend, soit sur le sol, soit sur des paillassons spéciaux exposés
au soleil, afin de procéder au séchage. On doit prendre grand
soin de remuer constamment ces cosses, pendant qu'elles sè-
chent, et de les tenir à couvert, à la moindre pluie.

Le séchage des "communs" demande plusieurs jours de plus
que celui des "lavés" car dans le premier procédé, la cosse doit
être entièrement sèche. Pendant la première partie du séchage,
le grain étant encore lié étroitement à la cosse, continue à y
puiser la vie et à en absorber les sucs; mais, à mesure que cette
enveloppe sèche, la nature des sèves change et cette transfor-
mation des sucs ne manque pas d'influer sur le goût des grains.

(C'est là tout ce qui caractérise la différence de goût qui existe
entre des "communs" et les "lavés".)

Lorsqne le grain est entièrement sec, onle place dans un
mortier, ou plutôt, on le plaçait jadis dans un mortier, car de
nos jours, la mécanique se charge de remplacer la main de
l'homme dans maints ouvrages; malgré celà on rencontre encore
beaucoup de planteurs qui traitent leurs cafés à "la main" dans
des mortiers en bois. Un pilon en bois, légèrement promené sur
les cosses séchées, les fait se détacher, en laissant tomber au
fond du creuset les grains dépouillés de leur enveloppe, tandis
qu'un éventail en feuilles de palmiers, vigoureusement agité,
projette hors du mortier les résidus des cosses.

Par cet ancien procédé, un bon ouvrier pouvait écosser de

un à deux quintaux de grains de café par jour. Avec la méca-
nique, l'opération reste la même, tout comme pour le "lavé", et
elle remplit également les fonctions d'écossage, de raffinage et
(le tri.

Les "communs" tendent à disparaître

La production des "communs" décroit d'année en année; il
faut attribuer cette diminution à l'extension du procédé des
"lavés". Alors qu'autrefois, aux Indes, on ne faisait que des
"communs", les planteurs se défont aujourd'hui de leur récolte
sur pied, lorsqu'elle est à peine mûre, et le fruit est traité de
façon à obtenir des "lavés". Nous devons faire ici une rectifica-
tion à la croyance générale qu'ont beaucoup de ceux qui n'ont
jamais été dans les pays de cafés, que les "communs" se récol-
tent sur certains arbres et les "lavés" sur certains autres.

C'est une erreur absolument manifeste: à la cueillette, il
n'y a qu'une seule sorte de café, recuillie sur les mêmes bran-
c.es et les mêmes arbres; c'est le propriétaire lui-même qui
détermine ensuite la forme qu'il donnera au produit avant de
l'écouler sur le marché.

Si quelque négligence est apportée au séchage des cosses, 'e

Etablissement de préparation et de séchage du café à Soconusco,
Chiapas.

grain peut subir un commencement de fermentation qui aura
upe répercussion défavorable sur le goût, l'arôme et la saveur
du grain.

Les "communs" ne sont plus considérés, comme autrefois,
d'excedlents cafés pour la consommation particulière; cela tient
au peu de soin qu'on apporte à présent à leur traitement. Les
grosses exploitations principalement les négligent totalement.
Une autre raison de cette défaveur générale est qu'autrefois, on
employait, pour la préparation des "communs" les grains de
tout premier choix, tandis qu'à présent, ce sont les derniers
choix, les résidus des "lavés", les grains verts ou morts rap-
portés par des cueilleurs négligents, qui sont tranformés en
"communs".

"Comment on obtient les "lavés"

Le procédé des "lavés" fut d'abord employé dans les An-
tilles, et ce n'est que bien des années plus tard qu'il se répandit
un peu partout et fut connu sous cette simple désignation "P. T.
O.", c'est-à-dire, "Procédé des Indes Occidentales".

Tandis que le traitement des "communs" est des plus longs
et des plus compliqués, le traitement des "lavés" est des plus
simples et ne demande aucune habileté professionnelle, si ce n'est
pendant la période de fermentation. .

Les cosses sont cueillies mûres autant que possible, et trans-
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portées au moulin le même jour; autant que faire se peut, l'é-
cossage commence immédiatement et si on ne peut y procéder
immédiatement ,on doit tenir les cosses dans J'eau jusqu'à ce
qu'elles puissent subir cette opération. La façon de procéder
diffère dans chaque plantation; il n'y a pas deux planteurs dans
le même voisinage qui opèrent de façon semblable, l'un agit de
telle manière, l'autre de façon opposée et chacun motive ses di-
vergences de raisons plus ou moins fondées.

A vrai dire, les principes fondamentaux sont sensiblement
les mêmes et le procédé décrit ci-dessous est en pleine faveur
d'un bout à l'autre des pays producteurs de café dans l'Amérique
espagnole.

Le réservoir idéal pour la réception des cosses, est le "ré-
servoir syphon" qui permet de conserver les cosses dans l'eau,
ou de les écosser tout de suite. La capacité de ces citernes varie
naturellement suivant les besoins, mais ce qu'il leur faut essen-
tiellement. c'est une grande quantité d'eau et un tuyau vertical
d'approvisionnement de 4 à 5 pouces de diamètre, en forme de
coude; une extrémité de ce tuyau traverse le couvercle de la
cuve, l'autre extrémité est située à 12 Ou 15 pouces au-dessus du
fond de la cuve, qui du milieu jusqu'en bas est en forme de py-
ramide renversée.

On peut placer dans ces réservoirs autant de cosses qu'ils
en peuvent contenir, puis on y met de l'eau jusqu'à un certain
niveau. Lorsque tout est prêt pour l'écossage, on ouvre le tuyau
d'approvisionnement d'eau, et le trop-plein, ce qui provoque un
courant qui fait voyager la cosse dans tous les sens et dégage se
grain. Ce dernier, plus lourd que l'eau tombe, au fond.

L'écumage des grains défectueux

'Le grand avantage du réservoir-siphon est de permettre
l'élimination de toute substance étrangère, telle que gravier,
morceaux de fer, etc., qui pourrait déchirer le revêtement en
cuivre de l'écosseuse. Le grain sain tombe au fond tandis que
le grain mauvais flotte à la surface, d'où il est aisé de l'enlever.
Le procédé des "communs" ne permet pas cette sélection.

Du réservoir-siphon, le café passe à "l'écosseuse". Cet in-
génieux appareil consiste en un cylindre d'acier d'environ 18
pouces de diamètre, à l'extérieur duquel est fixée une enveloppe
en cuivre, garnie de dents; cette enveloppe s'adapte exactement
au contour intérieur d'une pièce en fer, percée de plusieurs trous.

Procédé de séchage des cafés "Communs".

Ces dents saisissent la pulpe du grain et la rejettent à l'exté-
rieur, tandis que les grains encastrés dans leur enveloppe muci-
tagineuse s'échappent par les trous et sont précipités dans les
citernes de fermentation.

Les cosses ou pulpes, qui 'contiennent une certaine propor-
tion 4e chaux éteinte sont très appréciées comme engrais et sont
Souramment vendues pour fertiliser la terre.

Peu d'écosseuses font un travail parfait; cela tient à ce
qu'on surchage ordinairement les appareils pour en obtenir un
rendement plus rapide et plus considérable.

La fermentation

Cette opération est la plus délicate de toutes celles qui cons-
tituent le traitement du café; elle exige des connaissances spé-
ciales et un doigté remarquable.

Le grain est couvert d'une substance gélatineuse ressembliut
à de la gomme et qui est, pour ainsi dire, comme une nouvelle
enveloppe du grain. Le goût de cette matière est doux et agréa-
ble; on peut en extraire de l'alcool; à Cordoba on la distille et
on en obtient un excellent brandy. La grosse difficulté de la fer-
mentation est précisément d'amollir suffisamment cette enveloppe
gélatineuse de façon à ce qu'un simple lavage puisse en dégager
complètement le grain. Il n'y a acune règlepour la durée de
cette opération; tout dépend du climat, de la température et de
l'état de l'atmosphère. On a vu des cafés auxquels douze heure,
de fermentation suffisaient, tandis que sur d'autres plantations,
(produisant cependant un café de qualité supérieure), la durée
de cette opération était de soixante heures après que le dernier
grain fût entré dans la citerne ou de soixante-dix heures après
l'entrée des premiers grains.

La citerne est remplie d'eau, de façon à ce que la fermen-
tation ne puisse commencer avant que tous les grains soient
écossés.

La fermentation défectueuse se manifeste par l'adhérence
sur le grain d'une légère écorse argentée qui affecte son aspect
et sa forme.

Les grains peuvent tourner au "brun" et devenir absolument
noirs ou bien encore s'échauffer plus qu'il ne convient, ce qui
provoque et détermine l'acidité. Un café qui a été surfermenté
n'offrira pas toujours immédiatement la manifestation de sa dé.
fectuosité; plusieurs mois se passeront avant que son acidité
soit apparente, et un café d'aspect normal peut, lorsqu'il sera
consommé plus tard, être absolument détestable. On juge de'
lors de la difficulté d'une telle opération et combien est délicate
l'appréciation du temps voulu.

Lorsque la fermentation est terminée, les grains sont préci-
pités dans la machine à laver, ou bien dans de simples citernes
dont on agite l'eau avec de grands morceaux de bois. L'eau doit
être changée plusieurs fois.

Le séchage

Le lavage terminé, le café est précipité sur des planchers
spéciaux dits "patios" ou "asoleaderos", au Mexique. Daii
quelques plantations ce procédé naturel est remplacé par le-
secheurs à air chaud. La durée du séchage est une question de
climat et de température, aucune règle ne peut y être appliquee.
Aux environs d'Orizaba, à une altitude de 40oo pieds et par tin
soleil exceptionnel, on sèche le café en 4 jours de temps:
quelques fois même, aux pieds des montagnes, on peut réduire
cette durée. Plus le séchage est court, plus le grain est petit.
Pour obtenir de bons résultats, il ne faut pas que le café soit
séché en moins de 4o heures, quoique beaucoup, s'ils le peuvent
écourtent (à tort) ce minimum.

Le raffinage

Le grain en séchant se recouvre de deux petites couches
superposées, l'une argentée qui y adhère directement et l'autre
qui recouvre la précédente comme une légère feuille de parche-
min. Après le séchage, on laisse fréquemment les grains da"s
cet état, pendant plusieurs jours, parfois plusieurs semaines, afin
d'obtenir une couleur uniforme. Puis on les passe à une nou-
velle machine dite "écosseuse" qui détache le léger parchemla
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tdinis qu'un soufriet d'épuisement, actionné en imènie temps,
elimine ce résidu. Ordinairement, la peau argentee disparait a
cette operation, pas toujours cependant, et c est la raffineuse

qui paracheve ce travail et donne au grain le poli et le brillant

que l'on désire. De la raffineuse, les grains vont au "sépara-

teur" qui les classe mécaniquement par grosseurs, suivant le,

marchés auxquels ils sont destinés, et de là passent aux chambres

de tri où les plus beaux grains sont choisis à la main, tandis que
les grains noirs et imparfaits sont l'objet d'une sélection à part.

Mise en sacs et transport

La mise en sac est la dernière opération, à moins que nous

comprenions le transport comme la toute dernière et ultime

étape de cette longue transformation. Ce point de vue n'est pas
dépourvu d'intérêt, surtout dans les régions où le "burro" est le

seul engin de locomotion pour escalader les montagnes et tra-

verser rivières et torrents sur des ponts en forme de hamac; il

faut souvent huit jours aux indigènes de ces contrées pour at-

'Aires de séchage à Orizaba.

teindre le marché avec leur charge de quelques quintaux de
café. Dans la plupart des plantation du Mexique, le café, pour
arriver aux marchés doit emprunter trois moyens de transports
différents: tout d'abord, il est porté à dos de mules ou à l'aide
dc "burro" jusqu'à la rivière la plus proche; à cet endroit, de
larges canots grossièrement creusés dans des troncs d'arbres, en
chargent de 1o à 200 sacs chacun et suivent le cours de la ri-
vière jusqu'à la première station de chemin de fer, d'où des
trains les transportent jusqu'aux ports.

Dans plusieurs contrées, les indigènes sont obligés de trans-
porter eux-mêmes à dos d'hommes, les sacs de café pendant
plusieurs milles, quoique en- général, le "burro" puisse passer
partout où le pied de l'indigène se fraye un chemin.

La culture du café au Mexique

La culture du café dans l'Etat de Vera Cruz est pour beau-
ecup une chose nouvelle. Autant Île planteurs, autant de façons
différentes de cultiver. Les uns prétendent ceci, les autres, cela,
chacun pensant être dans le vrai. Certains propriétaires d'ex-
pioitations en plein succès soutiennent que l'élagage est nuisi-
ble, tandis que d'autres, non moins prospères, soutiennent, au
contraire, qu'il est indispensable et chacun fait la preuve pratique
de ce qu'il avance; conclusion, chaque localité, chaque terrain,
chaque situation doivent faire l'objet d'une étude sérieuse avant
l'application des méthodes diverses, consacrées par l'usage, dans
les différentes régions. Néanmoins, il est dans la culture du
café, de grandes lignes essentielles communes à toutes les con-
trées et c'est dans cet ordre d'idées, que nous donnons une des-

cription générale de la plantation et de la culture du c4fé, sans
entrer dans le dLtail du sujet.

Les pépinières

L.'exaienî les set11ences est un point très important; beau-
coup le soins doivent être apporté à ce choix dont dépend la
robustesse des arbres futurs. La semence est mise ci terre dans
une couche soigneusecient préparée et recouverte; cet abri est en
général une sorte de hangar de quatre pieds de haut environ
fait avec (les feuilles le bananiers, qui en séchant, se craquellent
et se fendillent en maints endroits, laissant ainsi parvenir aux
jeunes plants, un peu de soleil, chaque jour. Les semis sont
espacés de deux poices environ, et enfouis à une profondeur de
ii pouce; la graine est ensuite recouverte légèrement de terre.
La couche ainsi ensemencée doit être arrosée journellement; au
bout de 6o jours, le grain lève et grandit avec la rapidité des
petits pois. Lorsque la plante a atteint dix pouces environ, elle
,peut être transplantée dans une seconde couche -où un abri
ajouré (le vingt pieds de haut la garantit des intempéries, tout
en laissant passer la lumière, l'air et le soleil, tous éléments qui
donnent de la vigueur à la jeune pousse. Si les senences sont
faites en mai ou en juin, aux mois correspondants <le l'année
suivante, les arbres sont suffisamment puissants et robustes pour
être plantés définitivement dans les champs permanents. Cette
opération doit se faire au commencement de la saison des pluies.
Un plan ne doit pas être transplanté à moins d'avoir trois paires
de branches en croix se rattachant au tronc principal,-sinon, il ne
pourra supporter le moindre vent sans se courber et dès lors
la sève ne pourra pas monter jusqu'au faite; le tronc &etl en
profitera à sa base, il ne grossira pas d'une façon normale et
élancée. Il ne faut pas perdre (le vue que la plante ainsi oh-
tenue n'est pas encore un arbre dans toute l'acception du mot;
ce n'est qu'un arbrisseau qu'il est hon le protéger et d'entourer
de soins minuîtielx. Plus les branches principales seront vigou-
reuses, plus les ramifications qu'elles supporteront seront puis-
santes et plus grand sera le rendement. On doit commencer à
élaguer les arbres deux ans après les semailles. Suivant que
l'élagage a été fait intelligemment, un arbre de trois ans aura de
huit à seize branches principales et fournira dix à quinze livres
de grains à sa première récolte, soit deux à trois livres de café
pur.

La transplantation

Pour transplanter les jeunes arbres de la seconde pépinière
aux champs où ils doivent se développer et grandir, il ne faut
pas mettre à nu les racines, mais les dégager avec d'infinies pré-
cautions en leur laissant une motte de terre, protégée elle-même
de feuilles de bananier. On dispose alors les petits arbres dans
des trous ronds ou carrés, profonds de trente pouces environ et
d'un diamètre équivalent. Il faut que l'excavation soit assez
profonde pour permettre à la racine d'atteindre le fond sans
être repliée, les premières branches étant à ras du sol. La pro-
fondeur normale est de trente-trois pouces. Un trou qui serait
trop profond empêcherait le développement de l'arbre en arrêtaat
la montée constante de la sève (ce serait comme un trou trop
profond que les pluies ne parviendraient jailais à remplir qu½rm
tiers). Un arbre planté à l'ombr'e et à l'abri du vent aura ses
racines à fleur de terre, tandis que celui exposé au soleil cher-
chera sa sève au coeur de la terre et s'enfoncera profondement.
Les planteurs oublient trop souvent que le caféier est une plan-te
de pays chauds, et, partant, commettent souvent des bévues
dans la disposition de leurs champs.

La question de l'ombre

En même temps que la question de la plantation, se pose
celle de l'ombrage. Dans les plus hautes altitudes du Mexique
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l'ombre et l'abri ne sont pas nécessaires, et le fussent-ils qu'il
serait malaisé de les obtenir; on doit reconnaitre cependant, que

parfois, ce ne serait pas une chose inutile pour protéger la plan-
tation contre les gelées. Cette précaution est considérée un peu
partout comme secondaire, et ceux qui ne la négligent pas sont

fort peu nombreux.

Plantation en triangle et en hexagone

La méthode favorite est celle de la plantation au milieu de
bananiers, mais elle offre maints inconvénients. Les premiers
planteurs mexicains avaient le grave défaut de planter les c.-
féiers trop près les uns des autres. On a quelque peu remédié
depuis aux défectuosités de cette plantation serrée, en adoptant
la formation de carrés <le trois mètres, bien détachés les uns
des autres. Cette disposition ne permet guère la plantation

Transport du café à dos d'âne.

de plus de 400 arbres par acre, alors que le centre de ces carrés
offre un large espace libre, complètement inutilisé et où les ra-
cinles ne puisent pas leur sève. La méthode la meilleure est
celle de formation en triangles ou en hexagones de 8 ou 9
pieds de côté. Avec 19dernière de ces dispositions 8oo arbres
par acre peuvent croitre librement sur les six côtés, à distance
égale; avec la première, 500 peuvent y être plantés aisément.
Bien que très pratique, ce système est rarement adopté au
Mexique; c'est fort regrettable, car ce serait d'un grand profit
pour le planteur, chaque arbre pouvant se développer normale-
ment, situé qu'il est à égale distance de ses six voisins les plis
rapprochés.

Une assertion fausse concernant la récolte

Les champs (le caféiers doivent être nettoyés plusieurs fois
pendant l'année afin d'entraver l'envahissement des mauvaises
herbes. Si on ne prend pas ce soin, les herbes atteignent rapi-
denient les branches inférictis qui se dépouillent de leurs feuil-
les et meurent. Force est alo es supprimer et (le priver
ainsi l'arbre des branches qu'r r le plus de fruits. Cer-
taines allégations tendent à faire accroire que le caféier ne porte
jamais deux fois de fruits sur la même branche. C'est une
erreur absolue. Tant qu'un caféier est dans une condition nor-
male et que ses branches sont saines, chaque année, chaque
branche se couvrira de fitits.

Nettoyage et élagage

Il est difficile de fixer le nombre de fois qu'un champ doit
ètre nettoyé au cours de l'année; cette proportion varie, suivant
l'altitude, le temps, l'ombre et les méthodes employées: suivant
l'âge, les arbres doivent être nettoyés et et élagués une fois à
six fois par an.

Le caféier étant une plante très vivace et très touffue, il
est indispensable de l'élaguer soigneusement; y manquer serait
nuire à la croissance future de l'arbre; le bois et le feuilage

bipertlus absorberaient la sève au détriment des branches princi-
pales qui s'en trouveraient anémiées. L'élagage des branche
secondaires doit faire l'objet d'un examen minutieux; il faut
savoir discerner quelles sont celles à éliminer et celles à co'i-
server pour le plus grand bien de la plante

Le caféier porte des fruits deux à trois ans après avoir c:e
transplanté dans les champs permanents bien que ce ne soit qu'au
bout de cinq à six ans qu'il atteigne le maximum de son ren-
dement.

Floraison

La floraison des caféiers est un des plus beaux spectacles
de la nature qu'il soit donmé 'de contempler. Ordinairement,
dans l'Etat de Vera Cruz, la plante fleurit à trois époques le
l'année: en février, en mars et en avril; dans certaines autrcs
régions elle fleurit en d'autres temps.

La fleur du café est de toute beauté, elle est en forme -ie
cloche largement ouverte, comme le jasmin, mais ne possède pas
le parfum suffoquant de ce dernier, son arôme est plus délicat e
on peut traverser un champ de caféiers plusieurs fois, sans ètre
incommodé par les effluves de son odeur délicate. Le meilleur
moment pour faire cette promenade, est de bon matin, quand le
soleil vient de se lever; l'atmosphère est saturée d'un parfum
délicieux, agréable à respirer, mais qui disparaît lorsque le so-
leil darde ses rayons brûlants.

A chaque floraison, les arbres portent des centaines de
fleurs à toutes leurs branches, ils ne forment 'plus que d'immen-
ses touffes de fleurs et l'on s'imagine difficilement qu'il puisse
y avoir encore de la place sur chaque branche, pour une pro-
chaine floraison.

La cueillette

La cueillette du café, au Mexique, commence généralement
en septembre ou en octobre, variantrde quelques semaines d'une
année sur l'autre, selon les conditions climatériques de la saison.
Dans les hautes altitudes, il n'est pas rare qu'on puisse faire la
cueillette avant décembre; ce fut le cas à la dernière récolte.

La cueille'te est faite entièrement à la main, et dès que la
cosse tourne au "roux", on voit dans les champs une nuée d'hom-
mes, de femmes et d'enfants, occupés à ce travail. Le bris <les
branches doit être soigneusement évité et seules les cosses mûres
doivent être cueillies. Les cueilleurs, à ce moment-là, savent
apprécier le résultat de l'élagage qui est de erovoquer une ahon-
dance de fruits aux branches du bas, plus faciles à atteindre. ce
qui leur assure un travail plus rapide et moins fatiguant. Dans
les champs de caféiers élevés, on emploie des échelles doubles
pour parvenir aux branches supérieures. Un bon travailleur petit
cueillir jusqu'à 250 livres de cosses mûres, lorsque les arbres
sont bas et que- les branches sont très fournies; la moyenne jour-
nalière d'un cueilleur, dans les champs mexicains, est de 5o à 60
livres.

Coût de la production

Le coût de la production des cafés "lavés" et "communs"
varie suivant la situation et les conditions locales. Dans ces
prix de revient, il faut comprendre les dépenses de lavage ausci
bien que la cueillette et i'écossage 1 le coût de ces opérations va-
rie de quatre à huit "pesos mexicains". Ce qui provoque ces va-
riations c'est le prix de la main-d'oeuvre. La longueur du trans-
port est également à considérer; quant à l'administration, gé-
nérale de l'exploitation, elle entre aussi pour quelque chose dans
le prix de revient du café.

La saison dernière fut particulièrement favorable aux plan-
teurs mexicains. La récolte précédente ayant été fort peu abon-
dante, le stock se fit rare en fin d'année, ce qui provoqua une
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hausse importante sur tous les marchés locaux. A l'heure ac-
tuelle, les "communs" et les "lavés" sont cotés au même prix de
i5% à 16Y/, c. i. f. New-York. Tout laisse à supposer qu'ils
augmenteront encore car les stocks de la présente année sont mi-
nimes.

Pour l'instant, les cafés mexicains sont cotés 14 à 16 cents
ci magasins, tandis qu'en Europe, ils atteignent 57 à 70 shillings.

Principaux centres producteurs

La région principale du café mexicain est située dans l'Etat
de Vera Cruz, entre l'Interoceanic et le Chemin de fer mexicain.
Ces deux voies ferrées vont de Mexico à Vera Cruz. Dans ce
territoire sont compris les 4 districts de Cordoba, Orizaba ua-
ttsco et Coatepec.

Au nord de l'Interoceanic se trouve le district Jalapa,
uépendant du chemin de fer de Jalapa.

A quelques 300 milles au sud de la ville de Mexico, on ren-
.ontre Oaxaca, dont les montagnes égrénées sur la côte <lu
Golfe, produisent beaucoup de "communs", et aussi les "Pluma
avés" le la zone du Pluma Hidalgo, au sud d'Oaxaca, en suivant

la côte du Pacifique.
Tout à fait au sud. à la frontière du Guatémala, est situé ýe

dis;rict <le Soconusco, dort le café est fréquemment appelé "Ta
p. -h:ula" (de nos jours, Soconusco n'est plus qu'à trois jouri dle
chemin de fer de Mexico).

Dans les montagnes at nord-est de Puebla, on récolte une
grande quantité de café, qui n'est pas de première qualité et qui
est connu sur les marchés sous le nom de café de "Puebla" ou
<le "la Sierra".

Le café croit dans beaucoup d'autre régions du Mexique,
mais non sur une aussi vaste étendue que dans les contrées ci-
dessus mentionnées. Sur le Golfe. à la limite de l'Etat <le Chia-
pas, il y a plusieurs plantations qui produisent, chacune. de oo
à 2500 quintaux de bons cafés "lavés". Parmi les mille petites
plantations perdues dans tout le Mexique, il en est certes qni
récoltent des quantités appréciables de café, mais insuffisantes
pour être connues sur les principaux marchés et donner leur,
noms à leurs produits.

Valeur commerciale des cafés mexicains

Le café d'Oaxaca est d'excellente qualité et un <les meilleurs
pour la consommation des gourmets. Le café de Soconusco ou
"Tapuchala" comme on l'appelle, a toutes les qualités du Guaté-
nala, plus"qu'aucun autre café mexicain .

Les "Sierra Oaxaca", "Pluma Oaxaca" ou "Soconusco" sont
<les cafés de qualité supérieure et propres à être employés seuls
aussi bien que pour servir de bases aux mélanges. ils ont un
caractère uniforme, sont très forts, riches en parfum, et ne pos-
sèdent aucun arrière-goût, ils répondent au goût des consomma-
teurs les plus difficiles.
Le Blaugas est fabriqué à Montréal au moyen d'huile
apprécié celui des cafés des coteaux de l'Ouest avec les cafés fins
de Bogota; l'uniformité du mexicain corrige l'arrière-goût du
Bogota.

Les. cafés mexicains sont neutres, ils n'ont ni amertume, ni
acidité, ni âpreté. Ils n'ont nullement la prétention d'être (lu
"Rio" mais simplement d'être ce qu'ils sont en réalité, c'est-à-
lire des cafés b6-is et marchands. Ils ne possèdent aucun goût
le terroir et se mélangent très bien avec les "Java", les "Bogo-
ta", les "Macaraibos", les "Meridas" et les "Caracas".

Les cafés de Coatepec sont légèrement acides, mais possèdent
ur.e délicieuse saveur, et mélangés avec des cafés plus doux, tels
que les "Bourbon Santos", ils sont parfaits. Leur goût est plus
accentué que celui des cafés de la côte Ouest, ce qui n'est pas
toujours déplaisant, nous n'en voulons pour preuve que la faveur
dont ionissent les c-af"é5 de Cnatepec, à Roston,

Huatusco et Orizaba produisent des "lavés" d'apparence fine,
qui sont de savoureux "cafés de tasse". Ils ne sont pas aussi
acides que les "Coatepet" et moins plats que ceux de la côte
Ouest. Ils peuvent être employés seuls, aussi bien que comme
base de mélange avec des cafés de moindre acidité.

Iluatusco est au nord, et Orizaba à l'ouest de Cordoba, le
berceau du café mexicain.

Les cafés de Cordoba sont encore, ci majeure partie, des
"Patios séchés" (non lavés) et sont supérieurs aux "Maracaibos"
mais non aux "Méridas". Ils sont uniformes, peu acides et sans
goût désagréable. Ils sont trop neutres pour servir de base à un
mélange ,ma peuvent corriger avantageusement le goût défec-
tueux d'autres cafés.

LE GAZ PORTATIF -.

L'époque est arrivée où les persoinnes résidant à la
campagne pourront acheter à l'épicerie dt gaz pour éclairer
leur demeure aussi facilement qu'elles ae btent de la gazoline
ci ce moment.

L'invention du lilaugas, du nom de son inventeur Iler-
mantin WIai. a rendu cela possibl. Ce gaz est livré Ci cylin-
dry' avec autant <le facilité et <le séc-.rité qu'une quait.té
égal. dle tcréme e'n louteille. Il i'est p;as be'îoinî d'un violetit
effort d'imagination pour se représenter la nagére de la
1*anlieue téléphioialt, dans uit avenir rapproché, pour com-
Mander à son épicier tant le douzaines d'oeufs, de livres de
beurre, de boites de tomates-"et utt cylindre <le vingt livres
de lilaugas". Toute personne (I'telligenece Ordinaire peit
manipuler ce gaz, <lui donne une lumière remarquablement
brillante. Il est ci usage ci .\llemagne, en I) aieîmîark, ci
Hollande, ci Itavière. enl Rouinaie. aux FtatUis et au
Canîada. On ie peut donc pas nier qu'til tournit uit moyen
universellement reconnu d'éclairage à la campagne. Il diffère
avantageuscmcint <le toiu. les systèmeiii e ordina res, ei ce que
e est le seul gaz qui puisse être livré pret pi'ir l'utsage'. évi-
Iaiît ainsi tous les inconvénients qui résultent d'installationîs
compliquées le générateurs.

Le problème de l'éclairage pour le résidant le la campa-
gîte n'était pas facile à résoudre. Trop éloigné de la ville
pour faire poser les tuyaux à gaz ordinaires, ne voulant pas
courir le risque qui accompagne souvent le procédé die fa-
brication du gaz sur les lieux mêmes, l'habitant de la campa-
gîte devait se contenter des moyens d'éclairage les plus suran-
nés et les moins commodes. Frappé dle cet état <le choses, le
professeur Hermann Blau travailla et se livra pendant dles
années à des expériences dans son laborato re d'Augsburg.
en Allemagne, jusqu'à ce qu'il eût produit le système
d'éclairage nouveau et tout à fait remarquable qui
ajoute un nouveau plaisir à la vie à la campagne.
Blaugas est fabriqué à Montréal au moyen d'huile
brute comprimée à l'état- liquide et enfermée finale-
ment dans des bouteilles en acier. Non seulement cette mé-
thode d'expédition de gaz "tout préparé" frappe l'esprit du
public en. général, mais la simplicité extraordinaire de l'ap-
pareil employé pour réduire la pression du gaz contenu dans
les bouteilles, donne lieu aussi à des commentaires favorables.

Au lieu du travail malpropre, désagréable. nécessité par
les systèmes d'éclairage ordinaires, tout ce que le coison-
mateur de Blaugas a à faire est <le fixer une bouteille pleine
à une cuve d'expansion au moyen <le la méthode fl'assembla-
ge la plus simple qui ait jamais été inventée. A part cette
opération, qui ne demande pas plus <le 15 minutes par mois,
il n'y a pas de différence entre l'éclairage au gaz fourni par
le système Blau ou par la Cité.

Ceci nouîs amène à examiner l"'Appareil Blaugas" repré-
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senti ici. L'appareil est généralement placé contre le mur de
la maison, pour plus de commodité. Le gaz ne peut pas geler
et l'appareil est protégé contre la pluie et la neige par une
caisse en acier spécialement faite dans ce but. Les bouteilles
sont fixées à un tube en cuivre par lequel le gaz s'écoule en
traversant une petite valve de réduction *,ptession pour se
rendre au réservor central. Là il se détend et entre dans le
tuyau de distribution sous l'action d'un régulateur de pres-
sion, ajusté pour laisser passer la quantité de gaz nécessaire
au bon éclairage de la maison. Le gaz traverse l'appareil tout

naturellement, cherchant et trouvant les ouvertures par ou
il petit s'écouler. Ainsi donc, le consommateur n'a pas à s'oc-
cuper de la manière dont le gaz se comporte; il n'a pas qu'à
changer les bouteilles au bout de quelques semaines, sans
prendre soin de quoi que ce soit. Le tuyautage ordinaire est
employé, et le manchon renversé, d'un pouvoir éclairant de
6o bougies, est adapté à tous les becs, comme étant celui qui
convient le mieux: il projette la lumière là où on en a le
plus besoin, sur les tables et la moitié inférieure de la cham-
bre. Dans les magasins et pour d'autres usages, on emploie
des lumières plus grosses. Le coûit d'entretien semble corro,

borer ce que prétend la compagnie au sujet de cet éclairage,
à savoir que c'est le gaz le meilleur marché par bougie de
pouvoir éclairant qui soit aujourd'hui sur le marché. La cha-
leur excessive produite par ce nouveau gaz liquide (trois fois
plus grande que celle du gaz de la cité) est une diversion
heureuse pour la cuisson des aliments en été; son em-
ploi dans des poêles à gaz a donné beaucoup de confort à
de nombreuses ménagères qui souffraient auparavant de la
chaleur effrayante de la cuisine pendant l'été.

Bref, comme commodité, confort et économie, on recon-
liait que le nouveau gaz l'emporte sur tous les autres systè-
mes - fait bien prouvé par l'accueil extraordinairement cor-
dial qu'il a reçu au Canada, dans un intervalle de temps aussi
court après son introduction.

Le Blaugas est manufacturé par la Blaugas Company of
Canada, Limited, dans les spacieuses salles d'exposition de
laquelle, 27 avenue McGill College, on peut passer une après-
midi intéressante à examiner les divers usages auxquels ce
gaz petit ètre employé, ainsi que les becs artistiques..de la
verrerie et des poèles utiles. On peut également constater
là les résultats remarquables obtenus avec Blaugas quand il
est employé au travail des métaux, à leur brasage, leur sou-

dure, leur coupe. etc., opérations qui devraient offrir le plus
grand intérét aux manufacturiers et aux fondeurs.

La compagnie publie une brochure attrayante qui est en-

voyée gratuitement sur demande.

PERSONNEL.

M. et Mme Emile Gaboury ("Margot") partent ce soir
pour Halifax. où ils se fixeront désormais.

M. Gaboury. de l'Imperial Tobacco Co.", vient d'obte-
nir uhe proniotion et a été nommé représentant de cette
compagnie à Halifax.

LE LAIT MALTE HORLICK.

La Société du "Lait Malté Horlick" porte à la connais-
sance du public qu'elle sera heureuse d'envoyer franco de
tous frais à qui lui en fera la demande, un échantillon de son

produit.
Cette délicietse et nourrissante boisson alimentaire a

remplacé dans beaticoup de maisons le thé, le chocolat ou le
cacato.

Le Lait Malté Horlick se compose de lait pur rectifié de
grains de malt réduits en poudre; c'est un breuvage digestif
par excellence.

Nul doute que cette réclame ne provoque un fort courant
<le demandes chez les détaillants détenteurs de ce produit.

PRENEZ NOTE DE CES PRODUITS

La Favorite"
est la mine la meilleure pour l'entretien des poél s: elle pré-
serve de la rouille, donne au métal un joli brillant noir que
ne ternit pas la chaleur: les ménagères en apprécient l'em-
ploi d'autant que ce produit supprime l'inconvénient si désa-
gréable des tarbrc sur les mains.
"Le Cirage Coon"
conserve le cuir, lui donne de la souplesse, assure à la chaus-
sure un lustre parfait et la rend imperméable à l'humidité.
"La Protectorine, qualité spéciale,"
est la graisse la plus parfaite pour harnais: elle assouplit et
entretielt le cuir en le mettant à l'épreuve de l'eau.
" La Ptotectorine qualité spéciale"
constitue le remède le plus efficace contre les crevasses aux
pieds des chevaux et aux pis des vaches en même temps
qu'elle amollit la corne de leurs sabots.

Employez cette qualité spéciale, vos animaux ne souf-
friront plus de ces infirmités et s'ils en sont atteints, nous
garantissons que l'application de ce produit en assurera la
guérison rapide.
" Le Vernis Uncle Sam"
donne à la chaussure un éclat insurpassable et durable.

Ces produits sont en vente chez tous les épiciers en gros.
S'adresser au besoin à:

UNCLE SAM DRESSING CO., Lanoraie, P.Q.
Représentants à Montréal: Mercil et Dubrule; nouvelle

boite poStale 1562. Téléphone: Bell Main 1686. Seuls
agents à Montréal.
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PROTECTION CONTRE LE FEtJ ET LE VOL

!;auteur de cet article a eu récemment l'occasion de visiter
a -:ati :a d'avertissement de la Donmiimioin Messenger & Signal
Lu. Les commerçants et les manulacturiers de Montreai en
geiieral ne savent peut-etre pas que cette compagnie est la plus
importante du genre au Canada; elle est en operation dans
toutes les principales cités, de Winnipeg à l'Ouest jusqu à lia-
hfax à lEst. La compagnie occupe une position unique dans la
de commerciale de la communauté; elle fournit un service
d'un genre special au moyen de ses divers systs.mes avertisseurs.
Li n des plus importants et le plus généralement en usage est
la protection contre les voleurs par un avertisseur électrique.
Ce système est installé dans des banques, des magasins de bi-
jouterie, des magasins de fourrures, etc., pour les protéger contre
le voleur qui opere en silence au milieu de ta nuit. Dans une
banque, ce système consiste en un réseau à mailles serrées en
broche fine, encastré dans une garniture en bois ou caisse qui
entoure le coffre-fort protégé, ou couvre les murs intérieurs de
la voûte de la banque. Toute tentative faite par un voleur pour
ouvrir un tel coffre-fort ou pénétrer dans une telle voûte, dé-
range ces fils, soit qu'ils se brisent, soit qu'ils se, croisent; une
alarme est envoyée instantanément à la station. d'avertissement
de la compagnie. Cette alarme amène en toute hâte aux portes
de la banque un, deux ou trois officiers de la compagnie, cau-
sant souvent l'arrestation du voleur et empêchant invariable-
ment tout vol dans le coffre-fort ou la voûte.

La Dominion Messenger & Signal Co. a porté à un haut
degré de perfection son système d'adarme contre le vol, et il est

-ires intéressant de remarquer la rapidité avec laquelle les ins-
truments délicats de la station centrale répondent au moindre
derangement des fils ou du mécanisme installés autour du coffre-
tort ou de la voûte de la banque.
• Un magasin est protegé à peu près de la même manière

qu'une banque, avec cette différence que souvent les fenètres
et les portes du magasin sont munies d'appareils protecteurs qui
servent à envoyer une alarme à la station d'avertissement de la
m1ème manière que lorsqu'un voleur traverse le revêtement d'une
voûte.

La Signal Company compte parmi ses abonnés quelques-
unes des principales banques du Canada.

Quelque peu différent, mais tout aussi important dans le
rile qu'il joue, est le service de rondes de nuit et d'alarme
delnnee à la main en cas de feu, fourni par cette compagnie.

Bien qu'il ne soit pas aussi compliqué, le système d'alarme
en] cas d'incendie est aussi efficace, et dans un sens beaucoup
plus important au point de vue de la protection que le service qui
%;ent d'être décrit. Ce système consiste en un certain nombre de
boites installées dans l'établissement du commerçant ou du ma-
nufacturier, d'un accès facile en cas d'incendie et situées de
telle sorte que le gardien de nuit en visitant chaque boite, -fait
une ronde complète de l'établissement. La porte de devant de la
'oite est maintenue parfaitement fermée au moyen d'une petite

itre..Dans la porte est un trou ressemblant au trou de clef or-
<ilaire d'une serrure; le gardien de nuit en y intérant une clef
peut envoyer toutes les heures un signal à la station centrale, ou
m'eme plus fréquemment si on l'exige. Dans la station centrale
ýe trcuvent un certain nombre d'opérateurs qui enregistrent les
ýignaux de chaque gardien de nuit dans toutes la ville, et sont
pre's, s'ils ne reçoivent pas un signal, à envoyer sans délai un
officier à l'éablissement. Chaque matin, le commerçant ou le
:nanufacturier reçoit de la Signal Company un rapport qui in-
dique l'heure à laquelle chaque signal a été envoyé pendant la
!ui: par son gardien de nuit. Le rapport de la Signal Company
indique aussi si le veilleur de nuit a manqué à son devoir à un
a ment quelconque, et dans ce cas pour quelle raison. Souvent
e veilleur de nuit tombe malade ou fait une chûte dans l'obscurité
et devient incapable de continuer son service. En de rares occa-
sions un ou deux signaux ou même les signaux d'une ronde
entière ne sont pas parvenus à la station centrale, et l'officier

de ta Signal Company, en arrivant à l'établissement pour en
constater da cause, a decouvert le veilleur de nuit mort au cou.
de sa ronde. Une particularité. umique de ce systeme est que
chaque boite à signaux est en meme temps une boite d alai me
en cas d'incendie, grace à laquelle un signal d'alarme peut v.ie
transmis à la station centrale, et les pompiers sont appeles uis-
tantanemeiit à l'établissement protége. L'économie de temps
d'un tel système doit être évidente pour tous nos lecteurs. Avec
un tel système, un gardien de nuit en faisant ses rondes peut,
s'il découvre un commencement d'incendie, aller immédiatement
à sa boite à signaux, en briser la vitre, abaisser le levier inte-
rieur et savoir que les pompiers seront bientôt sur les lieux. Il
peut alors s'occuper du feu et s'efforcer de l'eteindre par les
moyens dont il dispose. Dans la plupart des cas il y réussit,
niais s'il avait été obligé de courir à une boite d'alarme située à
deux ou trois blocs de distance, et d'attendre l'arrivée des pom-
piers, le feu aurait pu faire de tels progrès que les pompiers
eux-mêmes aumient d la difficulté à s'en rendre maitres. Ce qui
prouve que cette protection est considérée comme ayant une va-
leur plus qu'ordinaire, c'est que la Dominion Messenger & Si-
glial Company compte au nombre de ses abonnés lec compa-
gnies suivantes: Grand Trunk Ry., Canadian Express Co.,
Montreal Rolling Mills, Montreal Steel Co., Wire & Cable Co.,
Montreal Stock Yards, etc.

Non moins important est le système d'alarme automatique
en cas d'incendie, récemment introduit à Montréal par la con-
pagnie. Ce système est basé sur une idée entièrement nouvelle
et cependant si simple que tout le monde s'étonne de n'y pas
avoir pensé. Pour installer ce système, la Signal Company fixe
au plafond de l'établissement protégé un petit tube en' cuivre,
dont le diamètre est à peine d'un huitième de pouce. Ce tube
est fermé à une extrémité, l'autre entre dans un petit appareil en
laiton appelé indicateur. Dans cet indicateur se trouve un dia-
phragme en arge'nt massif très mince. Ce diaphragme répond
de la manière la plus sensible aux contractions ou aux dilata-
tions de l'air renfermé dans le tube jen cuivre. Des fils électriques
vont de d'indicateui à l'appareil de transmission qui envoie un
signal distinct à la station centrale, indiquant la bâtisse et l'étage
où un incendie s'est déclaré. Ce système automatique est si sen-
sible, qu'une élévation rapide de température de io à 15 degrés
par suite de changements atmosphériques, par exemple lorsque
le jour succède à la nuit, ou l'été à l'hiver, n'a aucun effet sur
l'appareil de transmission. C'est une autre particula-rité de ce
système d'alarme automatique en cas d'incendie. Aucun autre
système automatique sur le marché aujourd'hui n'a d'appareils
compensateurs par lesquels le système règle lui-même automati-
quement les appareils agissant suivant les nombreux changements
dliinaires de température. Cependant malgré tout cet ajustage
parfait, ce système excessivement sensible envoie une alarme en
cas de feu causé par une allumette enflammée tombant acciden-
tellement dans un panier à papier. Il envoie une alarme en
quelques secondes, et les pompiers sont en route plus tôt qu'ils ne
le seraient, s'ils étaient avertis de la manière ordinaire. Ce sys-
tèm, comme tous les autres systèmes de protection contre le
feu de la Dominion Messenger & Signal Company, a été mis à
l'épreuve pendant une période de plusieurs mois par les labora-
toires des "Underwriters" de Chicago et a reçu leur approba-
tion formelle. Le système Aéro d'alarme automatique en ca
d'incendie est le seul système automatique approuvé par les
"Underwriters", et la Dominion Messenger & Signal Co. est la
seule compagnie au Canada ayant le droit absolu d'installer le
système Aéro.

De ce système il n'y a qu'un pas au système automatique
de la Dominion Messenger & Signal Company, installé avec le
service d'extincteur 'automatique. Ce système est connu sous le
nom de "Sprinkler Supervisory Service". On peut dire briève-
ment que le "Sprinkler Supervisory Service" a pour but de pro-
téger tous les points faibles d'un système d'extinction. Une valve
ne peut pas être ouverte, l'eau du réservoir ne peut pas des-
cendre ru-dessous de son niveau normal, geler ou s'échauffer à
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&excès, sans qu'un signal ne soit envoyé à la station centrale. Un
ýcoulement d'eau du système d'extinction, à un ou plusieurs
orifices, causé par un accident ou par le feu, envoie aussi un
signal à la station centrale. A la réception d'un signal, un mes-
sager est dépêché, qui, à son arrivée, s'efforce de protéger le
stock de mairchandises contre les dommages par l'eau. Au cas
où un signal'd'écoulement d'eau est reçu quand l'établissement
est inocupé, par exemple la nuit, de dimanche ou les jours de
fête, les pompiers sont appelés immédiatement. Il est à supposer
qu'une telle alarme a été icausée par un incendie, qui à son tour
a ouvert un des orifices des tuyaux de l'extincteur. Un messager
dépêché de la station centrale constate souvent que le feu est
cteint..Il a alors pour devoir d'arrêter l'eau et d'épargner de plus
grands dommages à la bàtisse et à son contenu. Assez souvent
un orifice de l'extincteur est ouvert accidentellement par la gelée.
Dans ce cas une prompte action est tout aussi nécessaire qu'en
cas d'incendie. La Dominion Messenger & Signal Company
semble, avec ce système, fournir\ la protection la plus efficace à
ceux qui ont constaté qu'un sytème d'extinction de feu leur
-tait utile ou nécessaire.

Comme conclusion, on peut dire que la Dominion Messen-
ger & Signal Company n'a rien épargné pour fournir le service
le plus efficace qu'il soit possible d'obtenir. Cette compagnie a le
droit exclusif d'employer au Canada les nombreux appareils
qu'elle a inventés. Le service qu'elle donne est des plus complets
et des plus sûrs. Il est hautement recommandé par ses abon-
ii.s, par les compagnies canadiennes d'assurance contre le feu

et autres agences d'assurance. Les commerçants et manufac-
turiers ne gaspilleront pas leur temps à s'assurer que la Do-
mninion Messenger & Signal Company peut leur procurer un ser-
vee avantageux.

LE CREDIT DU CLIENT.

La proportion des pertes.

Dans le monde commercial, les changements de rubri-
ques sont nombreux; bien qu'il y ait des maisons qui conser-
vent leur nom pendant de longues années, et même de géné-
ration en génération, il en est encore bien plus qui surgissent
tout à coup sur la place, brillantes, éblouissantes de faste et
de somptuosité, et qui, au bout de quelques années, s'étei-
gnent et disparaissent complètement. Si l'on examine de
près ces variations, on se rend compte aisément qu'environ
tous les cinq ans, il y a un renouvellement à peu près radical
de la majorité des maisons de commerce et c'est pourquoi
celui qui veut se tenir constamment en rapport avec celles
.ui leur font place, et maintenir et augmenter le champ de
son action, doit tenir à jour une liste des nouveaux noms
avec le crédit qu'ils comporterft.

L'informat'ion du crédit réclame parfois une grosse som-
ie de temps; dans certains cas pourtant, la situation évi-
(ente de celui qui en est l'objet est telle, que cet examen de-
\ient une pure formalité; cette catégorie de clients est heu-
reusement la plus forte et compense les risques encourus
d'autre part.

Bien souvent, la situation pécuniaire d'un client n'est pas
bien définie, force est donc de se baser sur des qualités mo-
rales pour se forger une opinion et décider si l'on doit ac-
corder ou refuser un crédit. A coup sûr, cette catégorie de
clients offre de gros risques, elle est une menace perpétuelle
de pertes et cependant, on ne saurait la condamner ocmplète-
ment sans faire de tort à ses affaires. Il s'agit donc de sa-
voir discerner s'il y a avantage à traiter avec elle et si les
bénéfices en perspective seront suffisants pour que les quel-
ques accrocs qui pourraient survenir soient largement com-
pensés par les profits qu'on peut en tirer.

La proportion des pertes.

L'habileté de l'homme qui décide du crédit à accorder ne
peut pas être évaluée par le nombre restreint des pertes qu'il
fait, mais par sa science à prévoir une proportion de pertes
qui ne nuise pas aux affaires de sa maison. Celui qui serait
très prudent, trop prudent même, éviterait évidemment les
pertes dans une maison, mais il supprimerait, de ce fait, un
chiffre considérable d'affaires. Le résultat de son rigorisme
serait donc négatif. Il s'agit d'avoir du "flair," comme on
dit, et de savoir risquer à bon escient pour arriver à un ré-
sultat satisfaisant.

Les sources de renseignements sont connues, nous n'y
reviendrons pas, mais nous voulons attirer l'attention de
ceux qui ont à prendre une décision, en matière de crédit,
sur ce fait que les investigations personnelles sont souvent
plus précieuses que toutes autres et qu'il est nécessaire d'y
recourir.

. Dans les grosses maisons, les voyageurs trop souvent ne
s'occupent que d'une chose: "prendre des ordres," ils ne
s'occupent guère de la valeur du client; le principal pour
eux7 c'st d'obtenir des commandes. Il y aurait, sous ce rap-
port, quelque modification à apporter au rôle du voyageur.
Il devrait être porteur d'un bulletin à remplir pour chaque
ordre pris, mentionnant les indications qu'il a pu recueillies
chez les intéressés et les références que ceux-ci lui auront
données, etc.

Sans doute, un voyageur saura rarement discerner la
valeur exacte d'un crédit, son désir de faire des clients l'a-
veugle sur ce point, et l'on ne saurait, en somme. lui repro-
cher cette fougue hasardeuse; mais ses notes pourraient être
d'un- grand intérêt pour celui auquel il incombe de se pronon-
cer en dernier ressort; elles lui seraient un précieux auxiliaire
au point de vue de la proportion des pertes.

Pour décider du crédit à faire à un ancien client, on doit
prendre en considération son compte au grand livre; si les
affaires précédentes ont apporté un bénéfice satisfaisant à la
maison, on peut courir le risque d'un nouveau crédit sans
s'attarder à prendre des renseignements, ce qui nuirait au
prompt envoi.

Dans cet ordre d'idées, le grand livre devrait porter à
chaque folio une contre-nqarque faite par l'employé chargé
des renseignements ou le patron lui-même et spécifiant non
pas le "bon crédit", mais "le risque possible", De cette fa-
çon, les commandes pourraient être exécutées plus rapide-
ment, il y aurait économie de temps pour la maison, et pour
le client plus grande satisfaction lans les livraisons.

CONTRE LA FUSION DES COMPAGNIES DE
TRAMWAYS.

Le Conseil de la "Board of Trade" adopte une résolution Ï
ce sujet.

Le Conseil de la "Board of Trade" de Montréal réuni l.
8 courant se déclarait nettement contre le projet de fusion
des tramways et adoptait une résolution à l'effet d'en com-
battre l'application, ce projet ne servant pas les intérêts de
la ville.

Le rapport officiel de cette réunion disait: "Le comité
auquel fut soumis le projet de réorganisation des Tramways
de Montréal déclare adopter unaniment, après discussion et
communication à la Chambre des Commissaires et au Con-
seil de Ville, la résolution suivante:

Après avoir étudié minutieusement l'amalgame propose
de la Montreal Street Railway Company, la Montreal Park
et l'Island Railway Company, la Montreal Terminal Railway
Company et la Public Service Corporation et l'acquisition de
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ces diverses compagnies par la Compagnie des Tramways de
Montréal. le Conseil de la Board of Trade se déclare d'accord
avec la conclusion du rapport de la Chambre des Commis-
saires spécifiant qu'elle ne s'oppose nullement à la consolida-
tion des lignes de tramways en question, sous le régime d'un
contrat ou d'une franchise dûment acceptée par les compa-
gnies sur une base telle; que les intérêts de la ville seraient
sauvegardés. niais la Chambre des Commissaires considère
que le projet soumis à l'approbation de la Commission des
Utilités Publiques de la Province de Québec n'est pas dans
l'intérêt de la ville et déclare qu'elle s'y opposera."

Messieurs Reford, Drummond et Gordon exposèrent à
la même assemblée qu'ils avaient été reçus par Sir Lomer
Gouin, premier ministre de la province de Québec, et par
l'hon. Mackenzie, trésorier, auxquels ils présentèrent une pé-
tition rappelant que le Conseil avait protesté par deux fois
contre la taxe sur les corporations commerciales çt qu'il
continuait à désapprouver une telle taxation, la trouvant.con-
traire aux affaires de la province. Le but de la pétition était
de renouveler la demande pressante d'une bonne réduction
de la dite taxe.

La réponse du premier ministre de la province de Qué-
bec fut publiée par tous les journaux, elle comportait que les
grosses dépenses pour l'éducation technique ne pouvaient
être réduites et que la diminution de la taxe était impossible.

La délégation fit ressortir qu'elle ne visait pas à réduire
le Revenu provincial qui était employé si sagement aux né-
cessités d'éducation de la province, mais à spécifier qu'il de-
vait être constitué par un collège électoral plus étendu au
lieu d'être prélevé sur un nombre limité de corporations
commerciales. A ceci, Sir Lomer Gouin répondit qu'il avise-
rait sur les moyens nouveaux d'application de la taxe, soit
sur le capital, soit sur le revenu annuel, etc., etc., et il priait
en conséquenèe les représentants de cette Chambre et autres
associations présentes à l'entretien de lui soumettre des pro-
jets dans ce sens.

La Chambre de Commerce a présenté ensuite une réso-
lution dans le but de permettre aux gouvernements coloniaux
d'accréditer eux-mêmes des agents commerciaux auprès des
gouvernements étrangers, en donnant à ceux-ci une place
égale à celle des consuls. Une plus ample discussion de ce
projet fut reportée à la prochaine assemblée.

Etaient présents à cette réunion: R. W. Reford, premier
vice-président, faisant office de président; Huntly R. Drum-
mond, second vice-président; Norman Wight, trésorier; Jas.
Elmsly, R. A. Brock, D. W. Campbell, Armand Chaput, R. J.
Dale, Chas. B. Gordon, John A. Gun, J. A. Hardisty, L. L.
Henderson, Jos. Quintal, Wm. Starke.

COMPAGNIES INCORPOREES.

Des lettres patentes ont été accordées par le Lieutenant-
Gouverneur de la province de Québec iticorporant:

"La Compagnie Archambault, Bousquet, Limitée," agen-
ce et courtage de biens meubles et immeubles, et-d'assurance,
construction, amélioration et décoration de maisons et autres
bhtisses, travaux de tous genres, et commerce général de ma-
t.riaux de construction, installations, décorations, etc., à
Montréal. Capital-actions, $2o,ooo.o0.

"Modern Garage Company," construction en tout ou en
partie, réparation, commerce général et louage d'automo-

biles, chars, carosses, voitures de place et autres, omnibus,
bicyclette. moto-cyclettes. bateaux, ballons, aéroplanes, etc.,
et garage ou emmagasinage des objets ci-dessus mentionnés,
à Montréal. Capital-actions, $o,ooo.oo.

LA FUSION DES TRAMWAYS.

La Commission des Services d'Utilité Publique donne une
décision en sa faveur.

'4% Ceux qui suivirent les rapports concernant cette ques-
tion de la fusion des tramways de Montréal se rappelleront
(lue bien que cette proposition fût acceptée par une majorité
de voix à l'assemblée spéciale de la compagnie, des opposi-
tions surgirent, décidées à en entraver l'exécution.

La Ville souleva des objections, invitant la Commission
des Utilités Publiques à en prendre considération pour moti-
ver son refus d'autorisation, mais celle-ci, après examen, dé-
clara que ce projet n'était pas de nature à porter atteinte à
l'intérêt public et qu'en conséquence elle ne pouvait s'y op-
poser.

La compagnie des tramways paiera $r,147,ooo pour le
rachat des obligations de la "Public Service Corporation".
Elle assurera toutes les obligations et les entreprises des
trois autres compagnies et paiera pour chaque groupe de cinq
actions du Montréal Street Rai-lway $438.75 en argent, $8oo de
débentures à 5 pour cent et $roo d'actions ordinaires. Comme
le capital du Street Railway est de $îo,ooo,ooo au pair, ceci
représente $8,775,ooo en argent, $t6,oooooo de débentures
à 5 pour cent et $2,ooo,ooo dctions ordinaires. Pour faire
face à ses nouvelles obligations, la compagnie fera une émis-
sion de $9,ooo,ooo en bons de première hypothèque à 5 pour
cent qui se vendront à 95.

La fusion des tramways est donc une chose acceptée et
décidée. Reste la question de la durée du tontrat. Elle ne
sera pas interprétée de façon semblable de part et d'autre e,
l'on peut prévoir que la lutte est loin d'être terminée.

Lorsque l'ennui étreint mon coeur et ma pensée,
Que la sombre douleur chasse mon idéal,
Pour rendre plus joyeux le cours de mes idées,
Je ne veux que fumer...

J'en étais là de ma tentative poétique quand mon cousin
entra en coup de vent dans ma chambre. Je n'eus pas le
temps de cacher le papier et il lut par-dessus mon épaule.
Me regardant fixement et se cognant le front de l'index, il
me dit: - Ça ne va pas mieux? - Non, je ne peux pas trou-
ver de rime à idéal. - Il y a bien animal, mais elle n'est guère
riche. Elle irait cependant aussi bien que pensée et idées, qui
riment à peu près autant quéphonoraphe et fromage. Décidé-
ment, tu es idiot! - Donne-moi donc une rime, cela vaudra
mieux que de m'injurier aussi platement. - Mon cher, je ne
saisis pas bien ton idée. Tu veux fumer, dit-tu dans ton vers
saisis pas bien ton idée. Tu veux fumer, distu dans ton vers
pipe? - Non, une cigarette. Mais je ne lui trouve pas de
nom et le mot -igarettte est trop long à cause de la césure.
- Eh bien! mets tout simplement ce que tout homme intelli-
gent mettrait à ta place:

Je ne veux que fumer une Sweet Caporal.



REGLEMENTATION DES CAISSES DE RETRAITES

POUR LES EMPLOYES DANS UNE

MAISON DE COMMERCE.

Plusieurs maisons de commerce ont déjà adopté ce sys-
tème d'établissement de caisses de retraites au profit de leurs

employés. En France, cette question, dite des "Retraites
ouvrières", a été étudiée et solutionnée par le gouvernement,
l'Etat apportant son concours et participant à la formation
du capital destiné à assurer une rente, aux employés, dans
leur vieillesse.

Voyons quels peuvent être ici les points essentiels de
cette organisation et comment peut en être assuré le fonc-
tionnement:

. ° Les fonds de retraites sont placés sous une rubrique
comportant le nom de la maison qui en est civilement res-
ponsable.

2"- Des hommes de loi ont la charge du contrôle, des
opérations de versement et de distribution, et aussi du res-
pect des règlements.

3° Pour faciliter la gérance de ces biens de réserve, s'il
se peut, les directeurs ou actionnaires de la maison, forment
un comité exécutif, ayant à sa tête un président. Ce conseil
d'administration est chargé d'étudier et d'établir les règle-
ments du fonctionnement. La réunion du Conseil peut être
exigée par l'un des membres.

4° La contribution de chaque employé à la formation
de ce-fonds de réserve est fixée à 2 pour cent de son salaire
annuel (le prélèvement de cette somme, sur les appointe-
ments des employés, s'effectue en quatre fois, au cours de
l'année).

5° Toute personne de 18 ans et plus (sauf les action-
naires ou les voyageurs), devra faire son apport à cette pro-
vision, et sera dès lors susceptible de participer à la réparti-
tion. (Par voyageur, nous entendons tout vendeur recevant
une commission en plus de son salaire fixe.)

6° La maison de commerce devra, chaque trimestre,
mettre en réserve, une somme égale au total des versements
des employés pendant la même période, et cette somme sera
attribuée aux fonds de retraites.

7° Au cas de démission volontaire d'un employé, ou
de son fenvoi, ou de sa transmutation du rôle d'employé à
celui de voyageur ou d'actionnaire, aussi bien qu'en cas de
décès, tous les versement faits par l'intéressé aux fonds de
retraites, lui seront remboursés, ou reviendront à ses héri-
tiers légaux, addition faite d'un intérêt de 3 pour cent l'an.
Bien entendu, les sommes que cette personne aurait pu tou-
cher, provenant de cette réserve, devront être déduites. 2in-
térêt sera calculé sur le total des versements en fin d'annie,
autrement dit par la méthode d'intérêts composés annuels.

La décision d'un renvoi sera entièrement laissée à la mai-
son, þmais son jugement devra être conforme à la loi et à
l'équité, donnant la preuve incontestable que le congédie-
ment est bien nécessité par un manquement ou une raison
grave.

8° Les employés hommes, au service de la maison de-
puis 15 ans et plus, pourront, quand ils auront atteint l'âge de
65 ans, obtenir l'autorisation de quitter leur emploi. Le co-
mité se réserve également de mettre à la retraite d'office, s'il
le juge à propos, ceux qui atteignent cette limite d'âge.

Les employées femmes, au service de la maison depuis
15 ans et plus, pourront, lorsqu'elles auront atteint l'âge de
60 an, obtenir l'autorisation de quitter leur emploi ou être
mises à la retraite d'office, par le comité.

Tout employé prenant sa retraite, ou étant mis à la re-
traite, recevra deux fois par semaine, de la caisse de retraites,
à dater de son départ, une somme égale à la moitié de son
salaire hebdomadaire, durant les cinq dernières années de
fonction, à la condition qu'il ne touche pas plus de $i,ooo par
an. Cette répartition s'éteindra, si elle dépasse le nombre
des années de versements de l'employé. Un employé qui
aura versé pendant 15 ans aura droit à 15 ans de retraite, pas
plus. Toutefois, celui qui aura contribué à verser aux fonds.
de retraites pendant 20 ans et plus, se verra alloué sa pen-

sion, sans aucune restrictiorr, toute sa vie durant. Le comité
pourra améliorer la-retraite des employés qui, ayant participé
à la formation de cette caisse, depuis sa fondation, n'auraient
pas, de par les règlements, une quote-part suffisante.

9° En règle générale, les employés hommes, âgés de 65
ans, et les employées femmes, âgées de 6o ans, devront se re-
tirer, à moins que pour une raison ou pour une autre, la mai-
son sollicite la continuation de leur concours. Mais, à dater
de cette limité, s'ils restent dans la maison, la pension leur
sera versée. Tout employé à son poste depuis 25 ans, et âgé
de 65 ans, qui aura contribué 'aux versements depuis la fon-
dation de la caisse de retraites, touchera sa pension, toute sa
vie durant, sans considération du nombre de ses versements
antérieurs.

10° Un employé qui, avant la limite d'âge, serait atteint
d'une maladie, ou serait dans un état de santé l'obligeant à
cesser son travail, pourra, (après justification au comité, de
son incapacité involontaire), recevoir sa retraite, tout comme
s'il avait l'âge requis. Mais si, par la suite, sa guérison lui
permet de réintégrer son emploi, il ne participera plus à la
dite pension, jusqu'au jour où il aura atteint la limite d'âge
fixée.

Le comité sera seul juge de l'incapacité d'un employé, et
si ce dernier a fait des versements à la caisse de retraites, au
moment de son renvoi il lui sera alloué une compensation.
Si l'incapacité est le résultat de l'intempérance ou de toute
autre cause étrangère au service, aucune pension ne pourra
être réclamée.

Si un employé mis à la retraite d'office, prend une autre
situation, sa pension est suspendue, à moins que le comité
exécutif ne lui en ait donné l'autorisation.

Si un employé pensionné est incapable de gérer son ar-
gent, par suite de troubles de tête ou autre infirmité physique
ou morale, le comité pourra, à sa convenance, verser sa pen-
sion entre les mains d'un proche parent, d'un gardien fidèle,
ou d'un ami intime.

11° Pendant les cinq ans qui suivront le décès d'un em-
ployé pensionné, une allocation égale à la moitié de sa re-
traite sera versée à sa veuve. En cas de contractation, par
cette dernière, d'un nouveau mariage, l'allocation sera sup-
primée. Au cas de décès de la veuve, si elle laisse des en-
fants, l'allocation leur sera payée, ou versée à un tuteur, jus-
qu'à ce que l'ainé ait atteint 18 ans. Tout enfant atteignant
cet âge, n'aura plus droit à cette semi-pension, mais ses ca-
dets en bénéficieront. De même s'il se marie. De toute fa-
çon, jamais cette allocation ne sera versée passé le délai de
cinq ans après la mort du pensionné.

Le veuf d'une femme pensionné n'aura droit à aucune re-
traite. Mais ses enfants en bénéficieront dans les mêmes
proportions et aux mêmes conditions que ci-dessus.

Une femme qui aurait épousé un employé pensionné.
après sa mise à la retraite, n'aurait droit à aucune allocation.
Quant aux enfants, issus de ce mariage, ils pourraient en bé
néficier à la condition que leur mère fut décédée avant leur
père.

NOTA. - Les provisions accordées aux veuves et aux
enfants des pensionnés pourront être réduites ou supprimées
par le comité exécutif, s'il le juge à propos.

12° Les dites règlementations de la caisse des retraites
peuvent être modifiées à chaque réunion par le vote du co-
mité, pourvu que les changements apportés n'annulent pas
l'obligation de la maison de rembourser, éventuellement, à
chaque employé, tout l'argent qu'il aura versé à cette caisse.
augmenté d'un intérêt de 3 pour cent par an. (Déduction
faite, naturellement, des sommes qu'il aura pu percevoir sur
cette caisse.)

13° Toute somme d'argent payée en vertu des condi-
tions stipulées ci-dessus devra provenir de la caisse de re-
traites.

4° Cette caisse pourra être liquidée en tous temps, par
le vote de la majorité des actionnaires de la maison. Danz
ce cas, les employés devront être remboursés de leurs verse-
ments aux conditions du paragraphe «12. Quant aux fonds
restant disponibles, après ce remboursement, ils seront ver-
sés au trésor général de la maison.
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LA FAÇON DE S'ATTIRER UNE CLIENTELE
PERMANENTE.

La façon de conduire et de diriger son commerce est,
suivant qu'elle est bonne ou mauvaise, la meilleure ou la pire
réclame, et, si vous n'avez pas autant de clients que la situa-
tion de votre magasin vous permet d'en espérer, c'est que
vous ne faites pas tout ce qu'il est possible de faire pour at-
tirer la clientèle, c'est qu'il y a une lacune dans le rouage de
votre maison et que quelque chose cloche dans son organisa-
tion ou dans ses rapports avec le public.

Une affaire bien tenue se fait de la réclame par elle-
inme et attire la clientèle par sa propre renommée, c'est
pourquoi il est indispensable d'user des meilleures méthodes
pour arriver à ce résultat. Ne croyez pas qu'il faille des
connaissances absolument spéciales et un cerveau supérieur;
il suffit d'un peu d'intelligence, d'attention soutenue et de
personnalité.

Votre succès dépend de ce que le monde pensera de.
%us. Mettez-vous donc à la place du public, et voyez com-
ment vous lui apparaissez, jugez-vous en conscience, impar-
tialement, comme s'il s'agissait de dire votre opinion sur un
étranger, et notez les points faibles que vous ne manquerez
pas de remarquer.

Il y a tout un faisceau d'éléments de succès qu'on ne
saurait trop recommander et auxquels il est bon de revenir à
tous moments; c'est comme le "leitmotiv" du commerce et
ce sont ces enseignements bénins à première vue, parce que
répétés souvent, qui forment la véritable base de la science
des affaires.

Tenez votre trottoir dans un parfait état de propreté,
surtout par mauvais temps. Que vos vitrines soient toujours
nettes à l'intérieur et à l'extérieur. Changez souvent l'éta- t
lage de vos devantures.

Employez des inscfiptions simples et plaisantes, qui at-
tirent l'attention du public sur le prix, la qualité et la nou-
%cauté de vos articles.

Que vos vitrines, votre plancher et vos comptoirs ré-
jouissent le regard par leur propreté impeccable; pour pro-
duire cet effet de satisfaction de la part.du public, il faut un
bon éclairage, or, la clarté et la malpropreté ne vont pas en-
semble. Les trois choses le meilleur marché sur terre sont
l'air, l'eau et la lumière, mais combien il.en est qui ne savent
pas en profiter. Un aérage bien compris n'est pas une ques-
tion à négliger; on oublie trop souvent d'apporter ses soins
à la ventilation, alors qu'une ventilation défectueuse peut de-
venir très malsaine et provoquer, aussi bien chez les em-
ployés que chez les visiteurs de graves affections. Que votre
magasin soit bien éclairé, à l'intérieur comme à l'extérieur,
sachez établir chez vous une lumière douce, mais suffisante
lui ne fatiguera pas les yeux du client et dont il appréciera

la mesure.
Rappelez-vous que les choses originales attirent tou-

jours l'attention, et sans pour cela verser dans l'excentriciié,
laites quelque chose qui sorte de l'ordinaire; mais méfiez-
'us, entre l'originalité et le ridicule, il n'y a qu'un tout
'etit pas.

Veillez à la propreté de vos employés, qu'ils aient tou-
jours des cols bien blancs; vos marchafidises seront dépré-
ciéea et désavantagées si elles sont présentées par des mains
laies. Ayez des lavabos munis de savon pour permettre à
'os vendeurs de se laver les mains plusieurs fois par jour,

il est nécessaire.
N'ayez pas cette idée, qu'une réduction de prix vous at-

lirera de la clientèle; la petite différence que vous pourrez
iaire sur un article, n'a pour ainsi dire pas de valeur, en re-
gard de la qualité de l'objet, de la politesse et de la bonne
tenue du vendeur qui le présente.

La livraison des marchanases.

Une fois la vente terminée, votre rôle de fournisseur
n'est pas complètement rempli, vous devez livrer la mar-
chandise. Si, pour ce faire, vous employez des voitures de
livraison, rappelez-vous que ce véhicule sera un représentant
muet de votre maison, veillez en conséquence, à ce qu'il soit
propre et ait bonne apparence; une voiture couverte de boue
et'AIWpouasière, trainée par des chevaux étiques qui trébu-
chent à chaque pas, et conduits par des cochers inexpéri-
mentés, n'offrira pas précisément un aspect engageant. Si
vous employez des livreurs, pour porter les articles à domi-
cile, fournissez-leur un uniforme simple et propre. La bonne
tenue de ces employés ruraux sera une excellente note pour
vous.

La meilleure réclame du monde, et la moins coûteuse, est
celle qui est faite de bouche à bouche, par vos clients, la ré-
percusison est certaine, c'est un écho qui vous rapportera
maints profits. C'est pourquoi vous devez servir vos clients
à leur entière satisfaction, qu'ils deviennent pous vous une
réclame ambulante, par les éloges qu'ils feront de vos pro-
cédés à leur égard. Un client mécontent de votre manière de
faire, se gardera bien de vous recommander à ses amis, (pas
mème à ses ennemis, s'il en a), et il y a gros à parier que si
on lui demande avis sur votre maison, il ne tarira pas de
malédictions contre elle.

Les annonces.

Si l'importance de votre commerce vous amène à faire
de la réclame dans les journaux, dans les endroits publics,
les rues, les tramways, etc., sachez que l'annonce la plus effi-
cace est celle qui est la plus simple et la plus compréhensible.
Votre concurrent immédiat peut louer dans un journal le
méme emplacement que vous pour faire sa réclame, ses an-
nonces peuvent être aussi voyantes que les vôtres, tout dé-
pendra donc de la façon dont vous les composerez.

Ne permettez pas aux imprimeurs de bigarrer vos récla-
mes de vingt caractères différents, l'uniformité en pareille
*matière, a un véritable cachet d'élégance. Evitez également
les enluminures puériles à moins qu'elles n'aient trait à votre
commerce. Ne vous dites pas en faisant votre annonce: "Il
faut que j'en prenne pour mon argent". Partant de cette
idée, vous feriez un placard long et difficile à lire, de façon à
ne pas perdre un pouce de la place qui vous est réservée;
l'effet serait manqué totalement. Laissez au contraire de
grands espaces entre chaque ligne, la lecture en sera beau-
coup plus aisée.

Si vous annoncez une vente d'occasions, faites regsortir
les prix avantageux. Mais si vous annoncez des articles cou-
rants à des prix réguliers, mettez en avant la qualité. Men-
tionnez l'excellence de votre service, l'attention de vos em-
ployés aux désirs des clients, les livraisons rapides, les faci-
lités d'échange, pour les articles ne convenant pas.

Spécifiez bien ce qui fait la qualité de vos articles, mais
ne dites pas de choses qui ne soient pas vraies. La franchise
et la simplicité attirerorit plus la clientèle, que n'importe
quelle anýponce visant à trop d'originalité. Là, comme ail-
leurs, "le'mieux est souvent l'ennemi du bien".

Instruisez vos employés.

Vos employés sont les promoteurs de votre succès. Un
employé parfaitement au courant et bien stylé, effectuera
plus de ventes, donnera plus de satisfaction aux clients, com-
mettra moins d'erreurs, et participera plus à la prospérité
d'une maison qu'un ignorant.

Le meilleur moyen d'obtenir toute une phalange d'em-
ployés d'élite, est de leur faire un cours, où ils apprendront
tout ce qu'il est nécessaire de savoir et de connaitre dans
leur emploi. Non seulement vous leur inculquerez vos idées,
mais vous pourrez en recevoir d'eux de très personnelles.
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Augmentant la valeur de chacun, vous augmenterez la valeur
de votre maison.

Avant d'organiser un tel cours, parlez-en à vos employés
et tàchez d'obtenir l'approbation de la majorité. Tenez ce
cours dans la soirée afin qu'il n'y ait pas d'interruption; une
fois par semaine ou toutes les deux semaines, pour ne pas
accaparer trop du temps libre des intéressés, qui pourraient
s'en lasser. Annoncez à l'avance ces assemblées et 10*Iite
chaque employé à formuler les critiques qui lui semblent ju-
dicieuses sur la marche de votre maison. Demandez-leur
leur appréciation sur tel procédé que vous adoptez. Ne pro-
longez pas trop ces réunions, n'y traitez qu'un seul sujet cha-
que fois, mais développez-le à fond. Les questions à aborder
sont multiples:

Apprenez à vos employés à être soigneux de leur per-
sonne; à avoir toujours le visage, les mains et les ongles bien
propres; les cheveux soigneusement entretenus; le linge
blanc, les souliers cirés. Tous ces menus détails leur donne-
ront une meilleure apparence que le port de jolis habits.

Parlez-leur de la grande force qu'est la politesse dans le
commerce; enseignez-leur la courtoisie et l'affabilité à l'é-
gard du client.

Démontrez-leur la façon de servir un client avec ama-
bilité et promptitude. Citez-leur des exemples fâcheux que le
contraire de ces pratiques peut amener. En deux mots, ex-
pliquez-leur comment ils doivent s'y prendre pour faire pa-
tienter un client lorsqu'ils sont occupés à en servir un autre.
Dites-leur d'être toujours de bonne humeur et accommo-
dants.

Recommandez-leur l'attention. Combien de clients sont
perdus par l'inattention d'un employé et par les erreurs qu'il
commet.

Enfin. apprenez à vos employés à faire toutes choses:
à tenir une caisse, une.comptabilité. un stock, tout comme à
faire un paquet et à le ficeler.

L'art de vendre.

Ayez de bons vendeurs, vos ventes augmenteront. Un
employé qui connait son affaire, saura suggérer habilement
au client l'idée d'acheter tel ou tel article de votre stock.
Grâce à lui, vous aurez rarement de ces "fonds de magasin"
dont il est si difficile de se défaire et qui constituent une
perte. De même qu'un bon vendeur doit veiller à son exté-
rieur et soigner sa tenue, de même il doit faire la toilette de
son comptoir et s'ingénier à lui donner le même cachet qui le
caractérise personnellement. Il est bon d'assigner à chacun
un comptoir dont il aura à assurer l'arrangement et la dispo-
sition; ce sera un moyen de permettre à chaque employé de
donner libre cours à son imagination et à son initiative.
L'étalage de la devanture demande un soin spécial, c'est une
réclame de tous les instants et pour laquelle on ne saurait
trop prendre de conseils.

Recommandez à vos employés une réserve de bon aloi
en dehors de leur travail; leur mauvaise conduite porterait
atteinte à la réputation de votre maison, en même temps
qu'elle gâcherait leur situation et leur avenir. Nombre de
clients sont perdus par une réflexion étourdie faite par un
employé, en dehors des affaires.

Les fréquentations.

Vous connaissez le proverbe: "Dis-moi qui tu fréquentes
et je te dirai qui tu es". Attirez donc l'attention de vos em-
ployés sur le choix de leurs relations; les mauvaises fréquen-
tations ont tôt fait de détourner les serviteurs fidèles du droit
chemin; elles leur font contracter des habitudes et des goûts
auxquels leur salaire ne peut subvenir.

En résumé, instruisez vos employés, faites-en de bons

vendeurs et des hommes, d'affaires habiles et loyaux; ils
aimeront à voir que c'est sur eux que vous comptez pour ar-
river au succès et ils prendront intérêt à vos affaires. Vous
créerez ainsi entre eux et vous, un lien solide de considéra-
tion mutuelle et il n'y aura pas place, dans vos rapports avec
eux, pour les sentiments de mesquinerie et d'antipathie.

Pour stimuler l'ardeur de vos vendeurs, donnez-leur un
tant pour cent, non seulement sur le chiffre de vente, mais
sur le nombre de clients qu'ils auront servis. Enfin, soyez
bienveillant avec eux et vous serez assuré d'avoir des colla-
borateurs dévoués, même et surtout, quand vous serez absent.

LES REVENUS DE LA VILLE DE MONTREAL.

Les revenus de la ville, il y a vingt ans, étaient de $i,-
746,ooo et, l'année dernière, ils s'élevaient à $6,615,ooo, chiffre
presque quatre fois plus grand.

Vers 1885, les revenus augmentaient modestement de
$5o,ooo à $0oo,ooo par an; mais au cours des récentes années,
des augmentations de $2oo,ooo à $Soo,ooo eurent lieu. C'est
en î888 que les revenus atteignirent deux millions et, dix ans
après, ils dépassaient le chiffre de trois millions. En 1905, le
trésor de la ville recevait quatre millions et, l'année dernière,
le revenu total était de $6,615,ooo. Ce chiffre comprend $2,-

915,ooo de taxes sur la propriété foncière, et $x,o26,ooo d'ar-
rérages payés pendant l'a'nnée. Le reste du revenu est fourni
par la taxe d'eau, les marchée, les licences, la Cour du Re-
corder, etc. Après la taxe sur la. propriété foncière, c'est'la
taxe d'eau qui rapporte la plus forte somme d'argent. Pour
l'année 1910, cette taxe est de $934,362, avec des arrérages de

$bo4,250, ce qui porte à plus d'un million de dollars le revenu
de la taxe d'eau.

Le tableau suivant montre l'augmentation des revenus
année par année depuis 1885 jusqu'à igo:

1885 ..
1886 ..
1887
1888 ..
1889..

1890..
1891..
1892..

1893..
1894..
1895..

î896 ..
1897..

î898 ..
1899..

1900..
1901..

1902..

1903

1904

1905
9o6..

1907

1908..
1909..

1910

$i,746,020

I ,98,859
1,948,393
2,095,411

2,222,097

2,240,931

2,440,076

2,458,952

2,651,155

2,743,335

2,757,660

2,866,06

2,921,925

3,078,839
3,004,728

3,157,614
3,433,235

3,379,219

3,554,428
3,695,256
4,149,562

4,541,o56
4,898,276
5,258,244

5,897,994
6,615,701

La ville a un compte d'intérêts qui, en 1885. ne lui rappor-
tait que $24,991; mais cette somme a sextuplé, car l'annee
dernière, ces intérêts s'élevaient à $r3o,564.
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PROVINCE DE QUÉBEC

COUR SUPERIEU1RE

ACTIONS
Mon-

Défendeurs Demandeurs tants
Assomption

I.~îîiî,J......Gueriin, A. 5o0
Epiphanie

\rcharnhault, Henni .. ......
... .Letourneau & Fils, Go. 117

Frelighsburg
Il îhhard, WV. P........

. iood, W. T. esqual 223
Lac d'Ecosse

l riAlex..........
\IcCormick & Lebourveau 286

Lachine
Mitîchell, J. V. Paul.....

Nlctormick Mfg. Go. Ltd. 1.41
Lachute

i'atterson, Sarah, J. (épouse de
Campbell, Jos. D.)....

Camnpbell, J. 1.). & Go. (Lachu-
te)...........

........ Hood, W. T. 163
Laprairie

\'viive Lussier, Louisa (épouse
<le Rouiller, Fortunat

.... ... Hébert, Alex. 199
I )emers, Alex. A.......

...... Hébert, F. X. 1798
Pointe-Claire

I .cgaitilt, P>ierre........
Appleton, Ewing Ida Florence

.......... ....... 2e classe

l'roulx, Jos.......Chartrand, E. 134
St-Clet

.\lartinecau, Mvagloire, Jr.. ..
. ...... Arsenauit, Geo. i999

St-Elzéar de Lavai
Page, Alphonse .. Monette, A. 248

Ste-Emélie
litaulicu, J........

.Levy, H. & Sons, Ltd. 175
&t-François- de Sales

1-abelle, Emile. ......
.... Charbonneau, Chas. 1037

St-George Est
I oubien, Adolbert ........

.McCullougb, A.&G. 152
St-Jean. dIbervifle

N\layrand, J. F........
* .Wattenson, J. C o., Ltd. 213

St-Lamnbert
UreAlbert. ......

.... uellet & St-Pýierre 217
St-Martin

ltarré, Théophile .. ........
Cie Moody & Fils Ili

St-Pierre aux Liens
a nthier, Ferdjnand. ....

......... David, J. H. 141
Ste-Rose

1 idron, F... .... .... ....
Fleury, 'É?. A., M.D. 120

St-Vincent de Paul
n.Paroisse St-Vincent de

Paul........ .
......... Delorme, R. îooo

Westmount
:tc4ck, F. T.........

..... Lamontagne, Chas. 10o

COUR SUPERIEURE

JUGEMENTS RENDUS
Mon-

Défendeurs Demandeurs tants
Cookshire

eRufus H.. .....
.... Hochelaga Bank î868

Gracefield
he Latourelle.......

Gray, Wm. & Sons Co., Ltd.
Labdl.le

Marinier, Nap........
1ieney Carrnage & I-arness

.GCo., Ltd.
Lachine

Soeurs de Ste-Anne.....
Mitreal Water & Power Go.

.. . .. .. - :- .. ère c
Gauthier, J. Ovila .... ..

u.aukhier, L>. ,ýristide (.Mont-
real>.........

Gauthier & Frère (Montréal)
.Lamontagne. Ltd.

Maisonneuve
F'ickier, Moses. ......

Pickler, Ni. & Co. (Maison-
neuve).........

.~Lemieux, J. F.
Montréal Sud

C.-rp. du Village de Montréal Sud
.~Desmarteau, C.

St-Fidèle
Bliereur, Ludger......... Î.~Lewis Bros, Lt.

St-J acques l'Achigan
Gibault, J. A.. ......

.Nlount Royal Colon & Varnisli
.GCo., Ltd.

St- Lambert
Vacant Estate of Harriet Tabor

Mag......... .
.~O'Brien, J. A.

COUR DIE CIRCUIT

JUGEMENTS RENDUS

Défendeurs Demandeurs

Brulé, Léopold. ......
.Levy, H. & Sons, Ltd.

Berthierville
Coulombe, J. A.. .....

.~Lamontagne, Ltd.
Bonaventure River

Sea Iland Moss Go. ...... ..
... . .Lewis Bros, Ltd.

Coteau Landing
Filiatrault, Stanislas ...... ..

.Miller, R. C.
Ir and'Mère

Lavergne, A. .. ..... Ward, J.
Ile Perrot

Flynn, John .. La Sativegarde

Robert, D..... ....
.*» .Charbonneau, A. (e

Young, R. & D.......
.* .The Cowan Go., Ltd.

Massie, Jos. .. ... Bouchard, B.
Lamarche, Nsp . Bouchard, B.
Belair, Nap.....Gauthier, E.
Walker, J. H....Strachan, J.

Laprairie
Conp. Paroisse de Leapririe

.Bisail, F. J. olp et al.
Longueuil

Globensky, ,Armand. ....
Teiticovitch, M.

Maisonneuve
D'Aragon, J. H. .. Trudeau, 1.
Baulne, Xavier ... Lemay, P.
Georffrion, V.....Martel, J.
Hill, Rowland . Raisch, G. H.
Bélanger, Thomas .... .... .

.Garmaise, J. et al.
Desogue, Arthur. .....

.~Desjardins, J.
Boisseau, ]Erédéric .... .....

.Gregory, M. L. L. (de)
Robýilard, Jos. . .Blain, A.

Montebello
Castonguay, Z........

Letang H.rdw Co., Ltd.

renv.

45

Deyong, A.........
.Cosmopoliton Store 17

Byette, Antoine ... Rochon, N. 8
liéhert, Herménégilde, m.e.c..-

.~Dupont, O., hors de cour
Weidon

Coté. Alphonse . Bonhomme, P. 25
1 Westmount

5 Jones, A. C.........
... .Funk & Wagnoils Go.

fluperrault, Adolphe .... ....
89.... ....... Goldberg, D. et ai., renv.

g.

76g

49 Notre-Dame des Neiges
l.évesque, Edouard .... .... ..

MNoody, NI. & Sons Co., Lt.
Outremont

3186 Cooper, F. W. .. Gervais, E.
\Von Mankel, E. W.......

.~~Bertraiid,M.()
Goss, Sinico,,........

lis [lie McCorinick MNfg. Co., Ltd.
Pointe aux Trembles

Corneli, î1. G. .. Laniviére, 1-.
Pointe Bleue

\'ileîteuve, jean.......
NloodY, M. & Sons Co., Lîd.

5ô5 Rapid de L'Orignal
I acelle, Xavier........

.Nloody, M. & Sons Co., Lîd(I
&t-Gabriel le Brandon

I)uchaine, Alfred.......
The McCoriiick Mifg. Co., Lt.

St-Hyacinthe
305 lurcotte, Jos.........

SLeonard, W. F. et al. 24

St-Jacques l'Achigan
1198 Giheau, J. A.. ......

Cie Rollard, J. B. & fils. 49
St-Jacques des Piles

136 ;authier. !itiîde .... ......
3. .. ..... McColl, J. B. hors (le cotir

l.ambrt, St-Joseph Sorel
LabrAdélard......

.30La Sauvegarde 43
1390 St-Lambert

l)aveluy, Geo. .. Whelan, J. P. 8
St-Laurent

I)esaulniers, J. A. ... Benoit, B. 15
I)csaulniers, J. A... ......

.oýc**- '-*.Dorais, A. et al. il
Mont. Cousineau, Hector .. .... ....

tant..........Ledoux, H., hors de cour
St-Lazare

30 Piché, Jas.....Gastonguay, C. 4
30 St-Réni
Poissant, Jos. dit Boileau

8...........Lavoie, G. renv.
Ste-Scholastique

Charron, Z & Cie......
50..........Masson, D. & Cie. 36

Ste-Thérèse
l.atirin, F.....Desroches, H. 16

13 St-Zacharie
Gosselin, George. .....

97 Massey Harris Co., Ltd, hors de cour
22 St-Zotique

22 Chevrier, OzÙ .. Bissonnette,.A., renv.
Sherbrooke

21 Comptoir Généra'l d'Escompte &
de Renseignement .. .... ..

26...........Rhéaume, Eléodore 36
7 Bélanger, Art. J. . Bonhomme, P. 38
8 Thetford Mines

13 Morrison, Win. J. ... ,.. ... _
8 .Moody & Sons Co. 99

Valleyfield
25Chatigny, R. .. Labrecque, J. E. 26

25 Vaudreuil
Ranger (De) C. E......

.8.Paleseno, S. et ai. renv.
Verchères

78 Mongeoni, Félix. .. Trudeau, W. 25
A . Verdun



LE PRIX COURANT

Produits Agricoles
Nous sollicitons des Consi-
gnations de la Campagne en

Volailles, Beurre et oufs
Nous pouvons obtenir pour nos consignataires les plus hauts prix'
du marché.

Nous réglons promptement. Notre maison est bien connue.

Nous sommes les propriétaires de la marque réputée
"Laurentia" sous laquelle nous vendons; Lait, Beurre, Crème
et Fromage à la Crême.

La Compagnie
Canadienne de -P-oduits Agricoles,

21 et 23 Rue St-Pierre, - MONIREAL

Matériel pour. Beurreries et Fromageries.
Nous sommes en mesure de pouvoir donner des prix et des devis pour Installation Complète
de Beurreries et de Fromageries de n'importe quelle importance.
Nous faisons une spécialité de la Machine et de tous les Appareils pour traiter le lait.
Nous avons les meilleures marques de Pasteuriseurs, Barattes, Malaxeurs, Acidimètres, Engins, etc..

NOUS SOMMES AGENTS POUR:

Les Séparateurs LES POMPES
des marques "U. S."

'SIMPLEX" LA MÂCHINERlE

,ET ,, WORTMAN & WARDLANZ" de London, Ont.
Nous sollicitons les consignations de fromage.

La Compagnie de Laiterie Saint-Laurent,
21 et 23, rue St-Plerre, Montréal.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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LE PRIX COURANT

SECTION DES EPICIERS
Succursale de Montréal

DE

L'Association des Marchands-Détailleurs du Canada, Inc.
L'Association des Epiciers de Mont-

réal date de i88o, mais ce ne fut qu'en
1885 qu'elle fut incorporée, en vertu

J.-I. Lussier, Président

d'une loi provinciale. Ses débuts furent
modestes, mais le nombre de ses mem-
bres s'accrût annuellement dans de telles
proportions qu'à l'heure présente le
groupement des Epiciers de Montréal
est devenu une des plus prospères et des
plus importantes associations commer-
ciales du Canada, tant au point de vue du
nombre qu'au point de vue de l'influence.

Le but de cette Association était évi-
demment de défendre les intérêts de la
communauté, de sauvegarder les droits

de tous les sociétaires, de faire sien le
cas individuel de l'un ou l'autre d'entre
eux et d'apporter le poids de son union
dans la discussion des règlements ayant
trait à la corporation.

Elle ne manqua pas à cette ligne de
conduite et eut à entreprendre plusieurs
luttes doni elle sortit victorieuse, grâce
à sa clairvoyance, à son énergie, «à sa
cohésion et à sa ténacité.

En octobre 1905, l'Association des Epi-
ciers fusionnait avec l'Association des
Marchands Détailleurs du Canada; cet-
te entente confraternelle ne pouvait ame-
ner que d'hèureux résultats et depuis
cette date, le nombre de ses membres
n'a fait qu'augmenter, jusqu'à atteindre
le chiffre .de 8oo membres recrutés par-
mi les meilleurs épiciers de Montréal.

La section des épiciers a beaucoup.
contribué à la solution des questions
soulevées par l'Association des Mar-
chands Détailleurs du Canada. Elle a été

pourrait inscrire au frontispice de toute
société bien constituée: "L'Union fait la
Force".

R. 'Bernard, Trésorier

Se grouper, c'est créer une force in-
soupçonnable; s'unir c'est forger un le-
vier d'une puissance incroyable, c'est op-
poser une barrière infranchissable aux
ennemis d'une corporation. On lutte mal
individuellement, mais lorsqu'on se sent
les coudes, on est plus dispos au bon
combat.

Nous sommes heureux d'enregistrer la
prospérité de l'Association des Epiciers
de Montréal et nous aurions du plaisir à
voir ceux qui n'en font pas partie en
grossir le contingent pour l'édification
de nouveaux avantages et le maintien de
leur bon droit.

O. Décarie, 2ème 'Vice-président

de toutes les luttes et de toutes les ini-
tiatives, ne se ménageant pas pour en
assurer le succès.

Elle a pris une part active à la légis-
lation adoptée par le Parlement Fédéral,
il y a quelques années, dans le but de
prohiber les Timbres de Commerce, de
mème qu'elle s'est opposée énergique-
ment au Bill des Sociétés Coopératives

- dont l'adoption eût été, un achemine-
ment à la suppression du Marchand Dé-
tailleur et du Marchana en Gros.

Rappelons également en passant, que
cette section a contribué également à
l'obtention d'amendements à la Joi pro-
vinciale concernant les colporteurs et
qu'elle s'occupa à plusieurs reprises de
certains changements apportés à la loi
des Licences de la Province de Québec.

-S'étonnera-t-on que cette Association
ait eu gain de cause dans la majeure
partie des questions qu'eUe abordait?
Non, car nul n'ignore le viel adage qu'on J.-O. Pesant Secrétaire
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Revue des Marchés
EPICERIE

Saindoux composé, en baisse de ic
par livre.

Vinaigre en hausse de ic par gallon.
Riz B, CC, India Bright et Lustre, en

hausse de ioc par ioo livres.
Raisins de Corinthe, raisins de Valen-

ce et Pelures de Fruits, en hausse de zc
par livre.

Saumon rouge de printemps, en hausse
de aoc par 'douzaine.

Ficelle Ae coton 4 brins, en baisse de
ic par livre.

Outre les changements de prix ci-des-
sus, le lard américain de 2e qualité se
vend $24.25.

Le lait condensé de la marque Rein-
deer, se vend aux prix suivants: par cais-
se, de $4.25 à $5.5o et par douzaine de
$i.io à $1.45 la douzaine.

On constate toujours la même activité
dans le commerce de gros, et les af-
faires sont excellentes. Nous conseillons
aux épiciers qui ne sont pas encore ap-
provisionnés en fruits secs, de le faire
au plus tôt, car les stocks diminuent
très rapidement. Si ces marchands con-
tinuaient à retarder leurs commandes,
ils pourraient se trouver privés de cet
article au moment des fêtes.

SUCRES
La demande par petits lots est assez

bonne.
Nous cotons:

Extra granulé, baril les ioo lbs. 5.90
Extra granulé .. sac les oo lbs. 5.85
Extra granulé, I baril les 1oo lbs. 6.o5
Extra granulé, balle 5 x 2o les

.............. o100 lbs. 5.95
Extra ground, baril les ioo lbs. 6.30
Extra ground, bte 5o lbs., les ioo

..................... lbs. 6.5o
Extra ground, I bte 25 lbs.. les

... oo lbs. 6.70
No i Yellow .. baril les îoo lbs. 5.50
No 1 Yellow .. sac les ioo lbs. 5.45
Powdered .. .. .. baril ioo lbs. 6.îo
Powdered bte 50 lbs les îoo lbs. 6.30
Paris Lumps .. bte les ioo lbs. 6.65
Paris Lumps j bte 50 lbs les îoo

................... lbs 6.75
Paris Lumps i bte 25 lbs. les 100

..................... lbs. 6.95
Crystal Diamond, baril les. ioo

...... ............ 'Us. 6.95
Crystal Diamond, i bte 50 lbs.

............. les ioo lbs. 6.75
Crystal Diamond, i bte 25 lbs.

............... les 1oo lbs. 6.95
Cry stal Diamond, Domino, 2 car-

ton 5 lbs. ............ cse 7.90
Sucres bruts cristallisés .. .. lb. o.o5
Sucres bruts. nin cristallisés lb. 0.05

Ces prix s'entendent au magasin du
vendeurL Montréal.

MELASSES
Très bonne demande.
Nous cotons:

Barbade, choix, tonne .. 0.31 0.32 0.34
Barbade, tierce et qrt. .. 0.34 0.35 0.37
Barbade, demi qrt. .. .. .36 0.37 0.30
Mélasse fancy, tonne .. 0.33 0.36 o.38
Mélasse fancy, tierce et

quart .. 0.......... .38 0.39 O.41
Mélasse fancy, demi-qrt 0.40 0.41 0.43

Les prix s entendent: sire colonne,
pour territoire ouvert; 2e colonne, pour
territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et ses environs.

FARINES ET PATES ALIMEN-
TAIRES

Très bonne demande.
Nous cotons:

Farine Five Roses .. qrt. o.oo 6.50
Farine Five Roses .. sac 0.00 3.10
Far. patente hongroise, qt o.oo 0.40
Far. patente hongroise, sac 0.00 3.15
Far. *Regal", qrt. .. .. .. o.oo 6.oo
Far. "Regal", sac .. .. .. 0.oo 3.00
Far. "Regal", qrt. .. .. .. 0.oo 4.90
Far. straight rollers, sac . o.oo 2.30
Rar. à pâtis. Ocean, .. sac 0.00 3.00
Farine à pâtis. Ocean, qrt. o.oo 5.50
Far. d'avoine granulée, sac 0.00 3.ro
Far. d'avoine Standard, sac 0.00 3.10
Farine d'avoine fine .. sac 0.00 3.10
Farine d'avoine roulée, bri. o.oo 5.90
Farine de sarrasin .. sac 0.00 2.90
Far. de blé-d'inde ord., sac o.oo 2.00
Banner Saxon et Quaker

Oats, et Ogilvie, caisse 0.00 3.95
Cream of wheat .. .. cse o.0o 5.75
Fécule de mais, ire qlté, lb o.o6à 0.07

2e qlté, lb o.o41 o.o4i
Fécule de pommes de terre,

qpts de i lb .. .. .. doz. o.oo 1.35
Vermicelle, macaroni et

spaghetti Canadiens.
En vrac ........... b. 0.00 0.04
En paquets de i lb. .. ... 6 0.061
Boites de 4 lbs. .. .. bte o.oo o.i8

Qualité extra fine
En vrac .. .. .. ....... o.os
Paquets de i lb....... o.oo 0.06

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de I lb .. .. lb. 0.00 0.07
En vrac. cse de o Ibs. . lb. o.oo o.o6
Vermicelle, macaroni, spa-

ghetti, pàtes assorties; al-
phabcts, chiffres, a n i-
maux . nouilles, coudes,
importés en vrac. .. lb. 0.00 0.071

Fn patibets de i lb. .. lb. 0. 0.081
Tapioca pearl, la lb. .. .. 0.07 0.08
. apioca seed .. l....lb. o.061 0.071
Tapioca flake ...... lb. 0.071 0.08
Sagou ............. b. o.oS o.06i

SAINDOUX
La demande est passable pour les sain-

doux purs et très bonne pour l.es sain-
doux composés.

La N. K. Fairbanks Company a bais-
sé de le par livre les prix de son sain-
doux composé de la marque Boar's
lead.

La compagnie Gunn, Langlois. Lin4-
tée a baissé aussi de ic par livre le
prix le son saindoux composé de la
marque Easifirst.

Saindoux pur
Nous cotons:

En seaux en bois de 20 libs.,
le seau ........... 0...00 2.65

En seaux en fer-blanc de
20 lbs., le seau .. .. .. 0.00 2.65

En tinettes de 50 lbs. . lb. 0.00 0.131
Canistres de. io Ibs. .. lb. 0.00 0.14
Canistres de 5 lbs. lb. 0.00 0.141
Canistre de 3 lbs. lb. 0.00 0.141

FROMAGES CANADIENS
Les petits fromages d'environ 20 lhe.

çe vendent aux épiciers i5ic à t6c la li-
vre.

GRAINS ET FARINES
Marché de Chicago

Des prédictions que la récolte de
l'Argentine dépasserait de 5ooooooo de

boisseaux la récolte considérable de
1907, arrêtèrent mardi le mouvement à
la hausse. En clôture, les prix étaient à
peu prè;s les mêmes que ceux de la
veille.

Le blé d'Inde était en gain net de !c
à ic à îc et l'avoine ne changeait pa, ou
gagnait ic.

Déc. Mai Juil.
Blé, .. 0..........931 0.99t o 94
Blé d'Inde .. 0....0.63Î 0.65 0.)4
Avoine .. .. 0......471 0.501 o. 46

Marché de Montréal
Grains

La demande pour les grains est mie-
diocre à cause des prix élevés.

Nous cotons:.
Blé du Nord No I
Blé du Nord No 2
Blé du Nord No 3
Blé du Nord Feed
Avoine Man. No 2......
Avoine Man. No 3..·..
Avoine Qué. et Ont. No 2
Avoine Qué. et Ont. No 3
Avoine Qué. et Ont. No 4
Pois No ord. prix nomin.
Sarrasin (48 lbs.)......
Blé d'Inde jaune No 3

Farines

1.07
1.04
1.01

0.77
0.00
0.00
0.00
o.oo
0.00

0.95
0.00
0.82

1.08
1.03
1.02

O 78
0 48l
o 47ý
0 47ý
0.46ý

o 45!
0.96
o.65
0.83

La demande pour les farines est très
bonne sur toute la ligne; la demande
pour exportation est considérable; les
prix restent sans changement.
.Patentes du printemps:
Royal Household .. 2 sacs o.oo 5.60
Five Roses .. .. .. 2 sacs o.oo 5.60
Glenora .. .. .. .. 2 sacs o.oo 5.10
Harvest Queen. .. 2 sacs o.oo 5.10

Fortes à Boulanger:
Bakers Special .. . 2 sacs 0.00 4.90
Manitoba S. B. .. 2 sacs 0.00 4.40
Keetoba .. .. .. .. 2 sacs o.oo 4.90
Montcalm .. .. .. 2 sacs 0.00 4.90

Patentes d'Hiver:
Hurona (à pâtisserie) 2 sacs o.oo 5.60
A do 2 sacs o.00 4.50
Straight rollers .. .. baril 0.00 4.10
Straight rollers. .... sac 1.75 1.85
Farine de blé-d'Inde blanc

pour boulangers . 2 sacs 0.00 4.60
Farine de blé-d'Inde pour

engrais .. ... .. 2 sacs o.oo 3 50
Farine d'avoine

Avoine roulée ...... sac o.oo 2.50
Avoine roulée .. .. baril 0.00 5.25

Issues de blé en sacs
Son Man., au char, tonne 0.00 23.00
Gru Man., au char, tonne 0.00 25 00
Son d'Ont., au char, ton.. 23.00 24 00
Middlings d'Ontario, au

char tonne .. .... ... o00
Moulée pure, au char. .. 31.00
Moulée, mélangée, au char 26.oo

FROMAGE

28.00
32.00
29.00

Marché Anglais
MM. Marples, Jones & Co., nous écri

vent de Liverpool, à la date du 3 no-
tre 1911:

Le marché est ferme et la dem.'l' 1'i
modérée. Les stocks déclarés le eC'
ce mois, à Liverpool, Londres et
tol, sont faibles; les fromages de i;:lr
cation domestique étant à peu près el1-
sé, nous doutons qu'il y ait assez de itr
mage pour suffire aux besoins, et i
semble que les prix ne baisseront pas
pendant tout l'hiver.

Nous cotons:
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Canada, blanc. haut choix
fromage de l'Ouest .. : 68/o à 69/o

Canada, coloré, haut choix
fromage de l'Ouest . 68/o à 69/o

MM. Milîs & Sparrow nous écrivent
de Londres, à la date du 3 novembre
1911:
il y a peu de chose à signaler, cette

semaine. Les affairs ont été très lentes
pendant les quelques dernières semai-
necs; le marché ayant avancé, il y a quel-
que temps, les acheteurs ont fait quel-
(lues achats de fromage à mettre en
stock.

Nous cotons:
Canada, blanc et coloré 69/o à 70/o
Nouvelle-Zélande, blanc e.t

coloré......... .. (manque)

Rrockville, 9 novembre. - Offert 1,940
botes, dont 6oo coloré. Ventes à 131c.

Vankleek Hill, 9 novembre. - Offert
et vendu 80o boites à 13ic.

Kingston, g novembre. - Offert 65
boites blanc et 549 coloré. Ventes à 13tc.

Belleville, ii novembre. - Offert et
vendu .51 boites blanc, à 131c.

Marchés de Québec
Victoriaville, i0 novembre. - Vendu

goo boites à 131c.
Cownsville, il novembre. - Offert

58o boites. Vendu 282 boites à 28îc, 8o
à 28 1C et 218 à 28C.

Marché de Montréal
La Société Coopérative des Froma-

gers de Québec a fait les ventes sui-
vantes au Board of Trade le 9 novem-
bre 1911:

Fromage blanc. - 658 boites extra
ehioi' à Lovel! & Christmas, Ltd., à
1. îî/i6c: I,12o boites No i, à Hodgson
liros. & Rowson, Ltd., à 13 9/i6c; 335
IluileS NO 2 à Loveîl & Christmas, Ltd.,
13 7/i6c.

Fromage coloré. - 2316 boites No i,
à G. 1). Warrington à 13c

Le marché a reçu. la semaine dernière,
39.052 boites. Dtpuis le. ier mai les re-
celles totales ont été de 1,756,286 boites
CoJntre 1,912,622 boites pour la période
correspondante de l'an dernier.

Les épiciers paient le fromage i51c la
livre. La demande est assez bonne.

Les exportations pour la semaine fi-
în'ssant le il novembre ont été les sui-
vanites:

loI..................45-75o boite s
IOH...................62,2 11 boites

1909..............61,732 boites
%u 1er mai au ii novembre, les expor-

talions ont été les suivantes:
,')11.. ............. 1,722,2681boites
1910 .............. 1,773,842 boîtes
190..............1 789,7Ii boites

BEURRE
Marché Anglais

MM. Marpîca, Jones & Co., nous écri-
uenr de Liverpool, à la date du 3 novem-
I 'e 1911:

1-a cote officielle du beurre danois est
l'IiSsée.de 3 kroners. Le ton du marché,

!,uitefois, est un peu meilleur, bien que
Sdemande continue à être tranquille.
es beurres de -première qualité isont

P faible quantité; mais les beurres se-
Ildaires abondent.*
Nous cotons:

l-adies des Etats-Unis .. 96/o à 98/o
1 rlande, crèmerie, haut

choix .. - Ù ................ 24/0 à 126/0

Canada, crèmerie, haut
choix........124/0 à 126/o

Australie, haut choix ... 130/0 à 132/0
Nouvelle-Zélande, haut choix (manque)
Argentine, haut choix .. (manque)
Sibérie, crémerie haut choix

... 124/0 à x26/o
Danois, crémýerie,**choix à

haut choix, en barils .. 134/0 à 138/o
0 ..

MM. Niilîs & Sparrow nous écrivent
de Lonîdres, à la date du 3 novembre
1911:

La cote du beurre danois a été ré-
duite de 3 kroners, et à cette réduction,
il y a un meilleur sentiment sur le mnar-
ché.

-1l n'est arrivé que 4,000 fûts de Si-
bérie, cette semaine, et ce beurre a eu
une bonne demande, principalement ce-
lui de haut choix. On s'attend à de très
faibles approvisionnements à l'avenir.

-Une expédition d'Australie est arrivée
en bonne condition, et le fromage dc qua-
lité de choux s'est vendu facilement. Mal-
heureusement beaucoup de manufactures
ne produisent plus leur qualité accoutu-
mée, et leur produit est plutôt difficile
à vendre, les acheteurs se montrant dif-
ficiles sur la qualité; ceux-ci ont encore
en main des beurres secondaires dont
ils veulent se défaire avant de faire de
nouveau achats. Les beurres sans sel ont
eu une meilîleure demande que les beur-
res salés, les approvisionnements des
premiers semblant être faible. en ce mo-
ment.

Nous cotons:
Danemark .... .... ... . 0 à 139/o
Victoria. haut choix, salé 126/o à 128/o
Victoria. haut choix, sans

sel..........128/0 à 132/0
Victoria. haut choix, salé 126/o à 128/0
Victoria, haut choix, sans

sel........... 28/0 à 130/o
Noulvelle-Gilles du Sud,

haut choix, salé .. .. 124/O à 126/o
No,ivelle-Gah;lles du Sud,

choix. saé......120/ à 122/o
Nouvelle-Galles du Sud,

en entrepôt .... ...... 104/o à 108/o
Queensland salé, haut

choix...........(manque)
Noîîivelle-ZéIande. choix (mranuie>
'-hre haut choix .. î6/o à 120/O
Sihérie, choix . ....... 112/0 à 114/o
Sibérie, bon .. ....... 102/0 à i To/o

Marché de Montréal
Le marché a reçu, la semaine de rnière.8.699 paquets. Les recettes totales de

-puis le ter mai ont été de 4S.51300 pa-
quiets contre .196.3i6o pour la périodàe cor-
respondante de l'an dernier.

La demande est bonne et les prix sont
nluîs élevés. Les épiciers paient 30c le
beurre de crèmerie et 32C le beurre en
blocs.

OEUFS
Marché Anglais

MM. Marples, Tones & Co.. nous écri-
vent de Liverpool, à la date du 3 novem-
bre 1911:

Bien que la demande soit modérée, les
aporovîsionnements sont faibles et les
tirix fermes.

\T0 1 1 5 cornn:
Oeufs d'Irlinde.......1?/6 à 13/Ç
Oeufs du Continent ... 9/6 à îr/É

Marché de Montréal
Les prix des oeufs No T et des oeufi

choisis sont en hausse. Nous modifions
nos cotes en conséquence.

On vend à la caisse aux épiciers: oeuf.-

No r, 27cô oeufs choisis, 32c la douizai-
ne et Oeufs frais 45c Les oeufs sont très
rares.

Le marché a reçu, la semaine dernière,
5,020 caisses. Les arrivages depuis le ier
mai ont été de 202,070 caisses, contre
179,775 pour la même période en 1910.

POMMES
Marché Anglais

MM. J.-C. Houghton & Co.. nous écri-
vent de Liverpool, à la date du 2 novenm-
bre 1911i:

Notre marché a de nouveau cédé sous
la pression de forts arrivages, mais il y
a encore une bonne demande pour les
meilleures qualités, bien que leurs prix
soient plus bas. Toutes les descriptions
sont représentées, les pommes du Maine
et de Nouvelle-Ecosse sont particulière-
ment en évidence. Les conditions gêné-
raIles sont satisfaisantes, sauf peut-être
eni ce qui concerne les pommes de Vir-
ginîie. Les Newtowns de Californîie se
vendent bien et commencent à arriver
plus abondamment.

PRIX A L'ENCAN.

Vendredi Lundi
20 Oct. 23 oct.
a.dc.9. d. a. c. a.dc.

Amé: ique-
Baldwin baril j 1 6 Y5 9 30 6 14 0
Greening 11 6 13 6
King's 14 g 1 6 6
Spy 14 9 18 0
ben Davis 93 t3 3 9 6
Snow 13 17 3
MeIntoah Red 15 Î 16 o

ftldwtn baril as o 17 3
Greening 12 6 13 9 12 0 13 6
King~ 17 *0

Snow
G. Russett 14 6
Ben Davis 14 0 1150
1-twakee 13 0
PatlwàIer 14 6 14 9
t4py
Nuuvelle-

Fcoase-
King baril 12 3 15 6 10 0 14 9
iiLenbeim Pippin" 11 3 .2 o 8 9 si 6
Wolf River
Ribaton Pippin ii o 850 il 0
Gravenstein 8 6 Io0O
Virginie-
vo 19 Imperial baril 12 3 14 6 1 14 0
Aibamarie k'4ppiu' 13 0
Californie-
Newtown (4 r.) botte 8 6 8 0

.. (41-,'r0 7 0 66

LEGUMES

Céleri-------la doz. o.oo
Betteraves.....le sac. 0.00
Carottes......le sac 0.00
Choux......la doz. o.oo
Choux-fleurs.....la doz 0.75
Cresson.......la boite 0i.00
Epinards------la boite o.oo
Navets ......... le sac 0.00
Oignons d'Espagne le crate o'oo
Panais.. .... ..... le sac 0.00
Patates (en gros), le sac go

lbs. ----------------- 0.00
Persil .. ....... la boite 0.50
Poireaux .... ..... la doz. 0.00
Radis .. u ..- la doz. o.00
Raifort..... ... la IL. o.00
Sulade de Montréal frisée,

doz. 0.00
Salade de Montréal, pommée,

doz. 0.00

Vendredi
25 oct.

a. .. i

109

13 3
13 0
11 6
14 0
15 9

-15 6
120O

17 0
12 6
15 6
139
106
13 3
14 0
14 0

12 0 13 Ç
89 10 9

14 O

110 94 3

0.50
0.90
0.90
0.40
1.-00

0.50
0.50
0.75
3.50
0.75

1.-20

0.00
0.20
0,20
0.30

0.40

0.30

Le thé et le café som tieu des articles
qui rapportent le plus de profits. à l'épi.
cler.
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FI N AN CES
De L. D. Beaubien & Cie:

La décision favorable au Montreal Steel, rendue par la
Commission des Utilités Publiques, et l'augmentation du di-

I & Ontario sont les deux grands faits
de la semaine financière écoulée.

L'attention un moment s'est concentrée sur cette affai-
re du Street. A la suite de rumeurs pessimistes et non fon-
dées, une tension monétaire a commencé de se produire.
On a pu craindre un moment que nous allions revoir le res-
serrement de l'argent qui au cours de l'été-a entravé la mar-
che des affaires et a arrêté à son début l'essor de la Bourse.
La décision favorable au Street, heureusement est interve-
nue et l'argent aussitôt est redevenu plus facile.

Il peut au premier abord paraitre étrange que cette dé-
cision ait pu avoir sur le marché une répercussion quelcon-
(lue, tant la Bourse et l, Banque sont éloignées de la Com-
mission des Utilités Publiques. Pour en donner l'explication
il suffira de dire que, si la faction hostile au Street n'inter-
jette pas appel de la décision, l'émission nouvelle se fera im-
médiatement. Douze ou quatorze millions de piastres seront
ainsi remboursées aux banques qui en feront le remploi im-
médiat en prêts à vue aux Agents de Change. On conçoit
que cette masse énorme de capitaux faisant retour presque
d'un coup à la Bourse devra y rendre l'argent plus facile.
C'est en prévision de cette surabondance que dès le moment
que fut connue la décision, la tension monétaire qui avait
commencé à se produire disparut tout à fait.

La semaine à la Bourse a été très heureuse: presque
toutes nos valeurs de premier ordre ont dépassé leurs plus
hautes cotes. Parmi celles-ci il faut citer le Montral Power
à 184; le Shawinigan à 124; le Richelieu & Ontario à 126;
le Steel of Canada à 36; le Canada Cement à 31, et le Iron
à 6o.

La seule rumeur de la hausse du dividende à io p.c. ne
justifie pas la hausse du cours de l'action Power à 184. Le
diviende ayant été porté à 10 p.c., le rendement de l'action,
au cours actuel de 184 n'est que de 5,43 p.c. ce qui n'est pas
suffisant pour une valeur industrielle de cette catégorie.

De McCuaig Bros. & Co.:

La semaine dernière, le marché local a continué à être
actif, et le ton efait généralement fort, à l'exception d'une ou
deux valeurs qui avaient eu de fortes avances auparavant.
Le fait saillant dans le département des valeurs non cotées
à la bourse, a été les fortes transactions concernant les va-
leurs des compagnies de pulpe et de papier. Le succès de
cette industrie au Canada est très prononcé depuis un an,
étant donné surtout que les établissements canadiens peu-
vent produire à bien meilleur compte que les établissements
américains. Il s'est fait de fortes transactions dans le Ce-
ment dont l'action ordinaire a perdu plusieurs points, ce à
quoi il fallait s'attendre après l'avance soutenue de cette
action.

On a annoncé que les directeurs de la compagnie B. C.
Packers avaient l'intention de déclarer un dividende de trois
pour cent sur les actions ordinaires de cette compagnie, dans
l'intention évidente de placer ce stock sur une base régulière
de six pour cent. Les gains de cette compagnie, au cours
des six dernières années, ont été en noyenne de ii pour cent,

;. 1i
et il semble probable que les gains, cette année, seront égaux
à cette moyenne.

* .
De J. S. Bache Co., de New-York:
L'événement le plus important de la semaine, et même

de l'année, est la décision de la Cour de Çircuit des Etats-
Unis en ce qui concerne le plan de réorganisation de la
American Tobacco Company. Cette décision a une impor-
tance nationales elle détermine la méthode par laquelle une
grande corporation, d'une organisation compliquée, peut con-
tinuer légalement ses affaires d'après la loi Sherman. Il est
à présumer que, puisque cette loi iikterdit les monopoles et
défend la restriction du commerce, la Tobacco Company,
telle que réorganisée, ne constitue ni un monopole ni une
restreinte du commerce. Il y a donc là une méthode légale
pour les grandes compagnies de continuer leurs affaires.

Les faits saillants du jugement portent sur le principe
que les corporations qui ne contrôlent pas plus de 40 pour
cent des établissements commerciaux ne tombent pas sous
le coup de la loi contre les trusts. En somme, cette décision
constitue pour la compagnie un certificat d'existence légale,
qui la met à l'abri de toute.attaque pour la manière dont elle
est administrée.

A la suite de la décision dé la Cour de Circuit, la bourse
de New-York a eu une reprise accentuée, et une demande
considérable a eu lieu, non seulement pour les valeurs de
l'American Tobacco, mais aussi pour les autres valeurs in-
dustrielles et de chemins de fer.

*
* *

Les directeurs de la compagnie de navigation Richelieu
et Ontario ont augmenté le dividence de cette compagnie en
déclarant un dividende trimestriel de 2 pour cent, payable le
ier novembre aux actionnaires inscrits le 17 novembre. Le
stock est ainsi placé sur la base de 8 pour cent.

Les directeurs de l'Hôtel Windsor ont déclaré un divi-
dende de 2 pour cent pour le semestre terminé le 31 octobre.

*
* *

Pour la quatrième semaine d'octobre, le Soo Railway
accuse une augmentation de $r48,886 et pour le mois, une
augmentation de $448,869. L'augmentation depuis le ier
juillet dernier est de $1,338,700.

*
* *

Les recettes du Detroit United continuent à être bon-
nes. Pour la deuxième semaine d'octobre, elles sont en aug-
mentation de $19,577, et pour la troisième semaine, de $16,-
319. Depuis le premier janvier, l'augmentation est de
$646,063.

Les recettes de la Duluth-Superior Traction Company,
pendant la première semaine de novembre, sont de $21,468,
en augmentation de $673. Pour l'année jusqu'à date, les re-
cettes sont de $945,139, en. augmentation de $26,618.

*
* *

Les directeurs de la British Empire Trust Company.
Limited, ont déclaré un dividende intérimaire au taux de O
pour cent par an, sur les actions préférentielles et ordinaires.
Il y a un an, le dividende de cette compagnie n'était que de
5 pour cent par an.

* *

La British Columbia Packers Association paiera, le 20
novembre, son dividende semestriel sur ses actions préfé.
rentielles.



Actiorns offdhiro et ActiOns Prmlili. 1 Capital Payé

BANQUES
Banque de Montréal................................
Banque du Nouveau-Brunswick ......................
Bangue de Qubc............................
Banque de la Notuvelle-Ecosse........................
Banque de Toronto .................................
Banque Molson....................................
Banque des Cantons de l'It........................
Banque Nationale..................................
Banque des Marchands du Canada....................
Banque Provinciale .................................
Banque Union du Canada ............ .....
Banque Canadienne du Commerce ............ ......
Banque Royale du Canada ........................
Banque d'Hochelaga .... * .4 ................. .......... I
Banque d'Ottawa ...................................
Banque Impériale du Canada ........................

-CHEMINS DE FER
Canadian Pacifie Railway (Ordinaires) ...............
Duluth S.S & A Railway <Ordinaires) ................

do do do IPréfére-tielies)............
Minn. St. Paul & Soo Railway (Ordinaires) ............

do do do do j Préférentielles).......
TRAMWAYS ELECYRIQUES
Detroit United Railway..........................
Duluth Superior Traçtion ..........................
Halifax Electri. Railway.................. ..........
Havana Electric Rmilway (Ordinaires) ................

do do do (Préfére.tielles) ...
Illinois Traction Co. (Ordinaires).....................

do do (Pi éférentielles) .................
Mexican Light & Power (Ordinaireal..................

do do do (Préférentielles) ..............
Montreal Street Railway)............................
Porto Rico Railway ................................
Quebec Railway, Light & Power.....................
St. John Railway..- .. ... ....... .. . ..
Sao Paulo Tramn., Light & Power ...............

Toledo Railway & Light............. ...............
Toronto Railway .......... ......................

Tri-City Railway & Light (Ordinaires) .........
do do do (Préférentielles) .............

Twin City Rapid Transit (Ordinaires) ..... ...........
do do do (Préférentielles) .............

WiDniPez Blectric Street Railway....................
VALEURS JNDUSTRIELLES
British Columbia Packers (Ord naires)................

do do do (Préf érentielles% .............
Canadian Car & Found.ry (Ordinaires)................

do do do (Préférentielles) .............
Canada Cernent (Ordinaires) ................. .......

do do (Préférentielles)......................i
Canadian Converters ........................
Dominion Steel Co ................ .................
Dominion Textile Co. <Ordinaires) ..................... I

do do (Préférentielles) ...............
Lake of the Woods Milling Co. (Ordinaires) ...........

do do do (Préférentielles) ........
Laurentide Paper Co (Ordinaires) .......... .........

do do (Préférentielles')...... ...
Montreal Cotton..............................
Montreal Steel Worka (Ordinaires)..................

do do do (Préférentielles)........... ....
Nova Scotia Steel & Coal (Ordinaires)............

do do do (Préférentielles)..............
Ogilvie Flour Mills Co. (Ordinaires) .................

do do do (Préférentielles)................
Penmans, Llmited (Ordinaires) ..................

do do (Préférentielles) ..................
DIVRS
Bell Telephone Co ......................

Mlackay Companice (rdiaires-_:......... ........
do do (Préférentielles) .... .............

Mlontreal Llght, Heat & Power.......................
Mlontreal Telegraph .......................
nttawa Light, Heat & Power Co......... .......
Richelieu & ntaro Navigation Co..........
Shawinigan Water & Power Coc......................
MinE"
Amalganated Asbestos (Ordinaires) ..... .......... ...

do do (Préférentielles)..............
Black Lsake Asbestos Co.(Ordinalres) ..............

do do do (Préférentielles).............
Crown Regerve .......... .... .......

de do d pme&.tiau........

1'

514,4So,00 $1
895,300
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4,606,300
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10 00C 000

3,000,000
9,300,500

800,ooo*
10,000,000
12,000,000
8,000,000
9).000,000...
2.825,000

20,100,000
3,000,000 .

2,500,000O..
1,500,000 ...

3,500-0001...
5 000,000

13,500,OS0
10,500,000
1,733,500

35,000,000i ..

1 ,500,00v.
i,6oo,ooo,
1,200,000

3,000,000
700,000
So00ci .

6,00o,ooo
1,030,000
2,500,000..
2,000,000
2,1i50,6o,..
1,075,000

12,500.000
50,000

50,000,000
17,000,000
2,000,000
1,511,500
3,132,000
7,000,000

8,125,000..
1 ,875,o0o
3,000,000..
1,000,000
1,999,957

500,000
à19,71 ..

I Tux au der. Dernière cott
!serve 1 ai des A 05 IuunierDi)vidende -Du 3 n1ov. Du 10onO,.

i I ~ au 9 nov. au 15 nov.

2,000,000
1 598.666
1,250,000

7,154,080
5,247,455
4,600,000
2,250,000
113001000
4,900,000

425,000
2,777.615
9,129,480
7,000,000
2,500,000
3,900,000
5,959,423

bentures
46 ,283p497

21,887, 000
2,500,00

6oo,ooo

24.957.813

4,420,000
2,941,500
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6,00oo
139257,000
39992,326

8 o68 ooo
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5,578,000

5,000,000
-474,000

3,040,275

1,200,000
500,000

6,ooo,ooo

457,263
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100,000
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PETITE CHRONIQUE.

La chaussure.

A tous les àges, dans tous les pays, la chaussure a été,
en même temps qu'un article de première nécessité, un élé-
nient de coquetterie. C'est que cette minime partie de notre
habillement, si petite soit-elle, n'est pas la dernière qui serve
à diagnostiquer l'élégance, et pour -"n observateur avisé, c'est
un précieux indice pour juger une pe.7onne à première vue.

"L'habit fait le moine", dit-on, et la chaussure, donc!
Pas la chaussure, me répondrez-vous, pour cette bonne rai-
son que beaucoup de moines n'en portent pas; c'est vrai,
niais ne jouons pas sur les mots, ou plutôt jouons, au con-
traire, sur ce terme, et prenons-en le sens populaire, qui est
tout autre.

Il n'est pas nécessaire d'être psychologue-poür deviner
que le propriétaire de souliers éculés est un être peu soi-
gneux, car, sa bourse fut-elle dégarnie, il est difficile d'ad-
mettre qu'il n'ait pas le moyen d'économiser 30 cents pour
faire remettre instantanément des talons à ses pauvres sou-
liers déséquilibrés.

Les styles des chaussures sont multiples, il y en a toute
une gamme, depuis le gros soulier ferré, destiné à fouler les
terres labourées ou à escalader les Montagnes Rocheuses,
jusqu'à l'escarpin élégant qui glisse agile ou langoureux, sous
les lustres, sur les parquets brillants des salons de danse,
parmi les froufroutements de soie et les traines harmo-
nieuses.

Ne croyez pas qu'il y ait excès, dans le soin que beau-
coup prennent à se bien chausser. Ne pensez pas que cette
modeste partie de notre individu ne mérite pas une telle at-
tention! Qui donc a inventé cette phrase courante: "Bête
comme ses pieds"? En vérité, c'est être bien injuste pour
ces soutiens vaillants de notre corps, aussi encombrant soit-
il, et qui savent, avec une intuition prodigieuse, choisir l'en-
droit où se poser sans que l'oeil ait à le désigner par avance.
M'est avis que cette phrase ne signifie pas grand chose, pas
plus que celle-ci: "Prendre ses jambes à son cou". Un jour
que vous serez pressé, essayez donc et vous verrez si vous
courrez plus vite, comme veut l'indiquer le "non-sens" de ce
dicton.

Les femmes, elles, savent bien ce qu'une jolie chaussure
donne de "chic" à un petit pied. Les Canadiennes principale-
nient, qui n'ont rien à envier à la légendaire finesse des pe-
tons des Japonaises, savent mettre à profit cet élément de
gràce, dont la nature les a gratifiées. Elles en sont - disons
le mot - coquettes. Ah! comme elles ont raison, et comme
nous aurions tort de leur en vouloir. Avez-vous eu la pa-
tience de suirre (oh! dans une intention iparfaitement hon-
nête) quelques petites employées de magasin, d'atelier ou de

bureau, des "trottins" ou des "midinettes" comme on dirait
en France, chaussées de neuf, de petits escarpins vernis, brill-
lants comme une glace? Non? Eh bien, moi, je l'ai fait
pour vous, et j'ai remarqué qu'elles portaient les yeux à
tous moments vers le sol, dans des attitudes d'ingénues, mais
pour un motif tout autre, qu'une réserve de jeune fille sage,
c'était plus prosaiquement, pour admirer le petit bout de
leurs pieds; elles en avaient l'air très satisfait, et dans
maintes devantures, elles essayaient d'avoir une vue d'en-
semble des formes gracieuses qu'elles dessinaient sur le sol.
Plus d'une fois, j'ai remarqué qu'elles frottaient leur petit
pied le long de leur jambe, comme pour chasser une déman-
geaison, mais, ne croyez pas, que là, était le but de leur geste;
non, ce n'était qu'une façon de "shine" rapide, le vernis en
sortait plus brillant que jamais. J'en ai même observé une,
qui par un temps de grande poussière, étant assise longitu-
dinalement dans un tramway, allongeait les jambes, pour que
le balaiement des robes des dames entrant et sortant, re-
donnât au vernis l'éclat que la poussière avait malencontreu-
sement atténué. Vous dirai-je que j'ai remarqué leur soin
d'éviter les flaques de boue, encore que la suprême élégance
consiste à ne pas s'observer, et à ne pas choisir l'endroit ou
poser le pied, tout comme à s'asseoir négligemment sur les
basques de sa jaquette toute neuve, au risque de les froisser;
soit dit en passant, en relever les pans est à coup sûr, un
geste d'économie, mais qui manque de distinction. Ajoute-
rai-je que j'ai pu constater que beaucoup, consentaient à
porter un vêtement raccommodé, mais que peu se résignaient
à porter des chaussures agrémentées, pour cause, d'une pièce
si bien collée et si invisible fût-elle; que dans la façon de re-
trousser la robe, il entrait beaucoup du désir de faire voir
ses chaussures, etc. On ne tarirait pas d'observations faites
à ce sujet.

A n'en pas douter, aussi bien chez l'Anglaise stricte qui
se chausse de la séfère bottine classique, que chez la jeune
fille de tous rangs, qui porte son choix sur l'escarpin dégagé.
à l'allure plus folichonne, il y a une intention évidente de
faire montre de goût et de suivre les caprices de la mode
dans la chaussure.

Qui dit "mode" dit "caprice", et qui dit "caprice" dit
'dépense"; aux marchands détaillants de savoir profiter de
cet attrait, de cette tendance au luxe, quelque coûteux qu'il
puisse être, en mettant à la portée de toutes les clientèles,
les modèles qui pourront satisfaire tous les capices et toutes
les bourses.

Au demeurant, ne croyez pas que la simple employée ne
mette pas un certain prix dans sa chaussure; j'en connais qui
ne dédaignent pas de se priver d'un repas pour se payer une
jolie rose en plein mois de janvier afin de fleurir leur cor-
sage; elles ont tort, je le reconnais, mais je m'en voudrais de
les blâmer de ce joli geste de crânerie élégante.

Un Monsieur qui observe.

CHAUSSURES
ET

CLAQUES
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DEUX NOUVEAUX MODELES DE SOULIERS POUR
DAMES.

Voilà peut-être un titre un peu prétentieux, car il est
difficile à notre époque de créer en matière de mode, un type
absolument nouveau, surtout dans le sujet qui nous occupe.

Le spécimen lé plus récent se rattacF - toujours à quel-
que modèle plus ou moins ancien qu'il en. aisé de découvrir
dans les annales de la chaussure.

Aussi bien l'élégante n'en demande pas tant, pourvu que
le modèle soumis soit à son goût, peu lui importe que ce soit

Oxford"Blucher"pour
dames, en veau verni
-Talon Cubain.

Vénitienne de Luxe

une réminiscence d'un style passé si l'article nouveau la
chausse bien et lui donne un joli cachet de distinction.

Dans cet ordre d'idées, nous présentons deux modèles
que nous qualifierons de "nouveaux", en ce sens qu'ils sont
modifiés et adaptés aux goûts actuels.

ý Tout d'abord, voici un soulier à brides croisées du plus
gracieux effet, n'est-il pas-vrai? Cette gaRniture se fait de
deux pièces qui se joignent sur les doigts de pied, la jointure
étant dissimulée par un motif ornemental que l'imagination
dle nos fournisseurs de boucles pourra agrémenter à sa
fantaisie.

Notre vignette représente un soulier de fin vernis, sur-
monté d'une garniture en peau chromée de couleur pâle, mais

Soulier à Brides Croisées

on peut procéder inversement et faire un soulier en antilope
ou en une peau quelconque blanche ou de teinte claire sur-
montée d'une garniture en vrnis.

Le second modèle que nous reproduisons est une char-
9nante "Vénitienne" pour le port de l'intérieur, c'est un sou-
lier de luxe que nos mondaines adopteront avec plaisir pour
recevoir leurs visites à leur jour de réception.

Les deux vignettes ci-dessus nous ont été communquée3
par "Le Moniteur de la Cordonnerie", de Paris.

Modèle: Ames-Holden.
McCready Company,

Limited.

REUNION HEBDOMADAIRE DE LA CHAMBRE DE
COMMERCE

La Chambre de Commerce, dans sa réunion du 15 écoulé,
a abordé 2 grosses questions d'intérêt public: La construc-
tion du Canal de la Baie Georgienne et celle d'un embranche-
ment du Transcontinental raccordant Montréal au tronçon
principal.

L'utilité de la construct:on du Canal de la Baie Geor-
gienne n'est plus à démontrer, dit en substance le comité; la
Chambre de Commerce en a déjà adopté en 1905, en 1906, en
1908 et cl 1910, <les résolutions en faveur de cette entreprise

%et elle priera à nouveau le gouvernement de la mettre à exé-
cution sans plus tarder.

Quant à la question d'un embranchement <le la ligne du
Grand Tronc Pacifique avec Montréal, le comité propose à
la Chambre d'adopter la résolution suivante:

"Cette Chambre recommande instamment aux autorités
fédérales de prendre toutes les mesures nécessaires, dans
le plus court délai possible, pour fournir au commerce <le la
métropole et <lu pays les avantaires le la construction d'un
embranchement partant de la ligne principale du Grand
Tronc Pacifique, suivant la route la plus directe pour se ren-
dre au port national de Montréal.

"Et cette Chambre prie spécialement les mêmes auto-
rités (le se charger elles-mémes de cette entreprise si imi-
po-tante pour l'avancement du pays."

RENSEIGNEMENTS FINANCIERS

Messieurs McCuaig Pros & Cie.. membres de la Bourse
de Montréal. font paraire une brochure fort intéressan'e
sur les principales sociétés industrielles et commerciales
montées par actions ou par obligations et cotées en Bourse.
Ils donnent sur chacune d'elles un court aperçu de leur or-
ganisation et en font l'historique en deux mots.

C'est un manuel bien composé dont l'utilité n'échappera
pas à tous ceux qu'intéressent les questions financières.
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s -OLEN
Les Deux Principaux Manufac

Tous les marchands de Chaussures entre-
prenants recherchent deux choses : attirer de
nouveaux clients et retenir leurs anciens clients.

Voici comment nous vous y aidons: Nous
pouvons vous fournir les lignes de chaussures
qui assurent absolument le succès.

Adressez-vous à nous pour vous procurer
tout ce dont vous pouvez avoir besoin.

Âmes Ilolden
- - w w w w - W W W Wr WW W

IcC .1D
turiers de Chaussures au Canada

dans la ligne des chaussures ; car dans nos ma-
nufactures, nous nous spécialisons dans tous les
genres. Nous sommes ainsi à même de produire
des Chaussures qui ne peuvent pas être surpas-
sées au point de vue du Style, de l'Aisance et de
la Durée.

Si vous n'êtes pas déjà convaincus, en-
voyez-nous un ordre d'essai. Nous sommes cer-
tains qu'il sera suivi d'un ordre plus important.

McCready, Lîmited.
MONTREAL
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Oxford pour dames,
entièrement en veau
verni - Talon cubain

de hauteur moyenne.

Modèle Ames-Holden, McCready Company, Limited.

Modèle Ames-Holden, McCready Company, Limited.

Soulier pour Dames,
en Veau Verpi--La-
cet Gibson -- Talon

Cubain.

"Blucher"pour dames,
en veau verni - Tige
en chevreau mat--Ta.
Ion Cubain.

Modèle Ames-Holden,
McCready Company,

Limited.
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Quelques Modèles
La première neige a fait son apparition; dès ce moment

le port des claques devient indispensable et
journalier. Ci-dessous quelques-

uns des nombreux
modèles

de la

Canadian Consolidated Rubber Company Limited

No el.

Men - "Leather Top," in 7", 9", 12", 14" and 6" length.

Claque pour hommes avec dessus en cuir, 7, 9, 12, 14 et
16 pouces de longueur. Type pour le fort de la saison. Le
-icd chaussé de ce modèle peut braver toutes les intempéries.

No 226.
2 Buckles. Perfection.

Modèle "Perfection" pour hommes, couvre la totalité de
la chaussure et est garni de deux'boucles fermant herméti-
litiement la claque. Garantit de l'humidité et du froid.

No 235.
iat Quality. Men Plain Over.

Claque découverte pour hommes, qualité de choix. Mo-
déle approprié pour la marche sur un sol glissant par un
temps sec.

No 261.
ist Quality. Men Storm Over.

Claque de première qualité pour hommes, spécialement
pour la grosse pluie ou la tempête de neige. La partie supé-
rieure de devant comporte une patte ample, garnissant tout
le haut de la chaussure. C'est le modèle courant et rtvé pour
le, port de l'hiver.

No 231.

Men - i Buckle "Lumbermen".

Claque pour hommes, dite "Bücheron" (Lumberman),
garnie d'une boucle, modèle robuste destiné principalement
à tous usages de fatigue.

No 61.

Women-Button Jersey Gaiter.

Claque pour dames munie de guêtre à boutons en jersey;
spécialité pour le grand froid. La forme guêtre ajoute à la

claque un parfait cachet d'élégance.

S87
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CLAQUES
Nous sommes en mesure d'expédier les marques de claques suivantes:

JACQUES-CARTIER,
MAPLUE ARLEA , Préparez-vous en prévisionMAPIE LEAF, d'une saison de claques ac-M ERCHANTS,tve

DAlSVtive.

DAIYVoyez a ce que votre as-
DNO, sortiment soit complet dans

toutes les lignes.
FLEET-FOOT.

Ce sont les variétés de claques les plus en évidence dans tout le pays.

Les Ventes durant la saison d'assortiment dépendent de la diligence
apportée à la livraison.

Nous sommes en état de donner aux détailleurs de tout le Canada, le meilleur service
possible. Nos voyageurs passeront régulièrement ; nous tenons un stock dans vingt-cinq
endroits différents.

Ces marques sont très bien connues aujourd'hui, et sont en plus grande demande
qu'elles ne l'ontjamais été, en raison de leur

Qualité--Elégance-Prix.

Placez votre commande à notre succursale la plus rapprochée:

CANADIAN CONSOLIDATIED RUBBER COMPANY IlMITED.
SUCCURSALES:

HALIFAX, Sydney, Yarmouth, Charlottetown, Moncton, St. JOHN, Québe., Cranby, MONTREAL, Ottawa,
Kingston, TORONTO, Hamilton, Port Dalhousie, Brantford, Berlin, London, WINNIPEC, Régina,
Saskatoon, Calgary, édmonton, VANCOUVER, Victoria.
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Placez vos commandes de suite dans la ligne

"FLEET-FOOT"
Souliers de toile Semelles en caoutchouc pur

BLANCS, Qualité Supérieure. BLANC
JAUNES, Souliers de Sport. ROUCE
BLEUS, OUE
NOIRS. NOIR.

Nos représentants sont actuellement en train de solliciter vos commandes.
Les procédés de fabrication les plus modernes, de même que la main-d'œuvre expérimentée, ont

contribué à faire de nos souliers "Fleet.Foot" un article supérieur. Une usine entière est consacrée à la
seule fabrication de cette variété.

Nous en tenons un stock assorti dans tous les centres. Rappelez-vous-le bien. Cela signifie, pour
les Détailleurs du Canada, une économie d'argent et de temps.

Le marchand qui vend la marque "Fleet-Foot" bénéficie des avantages ci-après énoncés, savoir;

UNE QUALITÉ-LA MEILLEURE.
MOINS DE STOCK A TENIR.
UNIFORMITÉ DANS L'ASSORTIMENT.
UNE VARIÉTE BIEN CONNUE ET BIEN ANNONCÉE.

Attendez le prochain numéro de notre journal "Foot-Prints" qui contiendra le catalogue comprenant
la liste des prix des lignes "Fleet-Foot".

PLACEZ VOTRE COMMANDE A NOTRE SUCCURSALE LA PLUS RAPPROCHÉE.

CANADIAN CONSOLIDAIED RUBBER COMPANY LIMITED.
SUCCURSALES:

HALIFAX, Sydney, Yarmouth, Charlottetown, Monoton, ST. JOHN, Québec, Cranby. MONTREAL, Ottawa,
Kingston, TORONTO, Hamilton, Port Dalhousie, Brantford, Berlin, London, WINNIPEC, Régina, Saskatoon,
Calgary, Edmonton, VANCOUVER, Viotoria.
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'Let Joy Be Unconfined
When Youth And Pleasure Meet To Chase

The Glowing Hours With Flying Feet'

Il dépend de Vous.

De contribuer cet hiver, dans une
large mesure aux plaisirs de la jeu-
nesse canadienne, pour votre propre
satisfaction et votre profit?

LES TRAINEAUX EN. ACIER

Se vendent par milliers dès les premières fortes chutes de neige.

Combien en Vendrez-Vous?

Jamais auparavant on n' avait constaté une partialité pour uge sorte de traîneau plutôt que pour une autre,
comme celle que l'on constate, cette année, pour Nos Traîneaux en Acier. Les jeunes garçons se rendent
compte que ces traîneaux ne se briseront pas et ont foml marchands à les mettre en stock.
. Allez-vous vous approprier une partie du Profit qui résulte de cette préférence de la jeunesse pour

nos Traîneaux en Acier ?

LES PATINS A GLACE "BLACK DIAMOND ",
Pour Hockey et pour Dames

ont obtenu une faveur populaire dépassant toutes nos espérances. Non seulement ces patins sont faits du
Meilleur Acier, mais ils ont une Grande Force et l'Apparence la plus Gracieuse.

Nos lignes de Patins à Glace comprennent plusieurs Marques et de Nombreux Modèles.
PIECES A GIBIER EN ACIER:

New House, Marques
Hawley & Norton, les plus connues
Viotor. l au monde.

Cette saison, il se vendra plus de Pièges à Gibier, au Canada, que jamais auparavant. Cela est spécia-
lement vrai des pièges pour petits animaux à fourrure.

Bien que la demande pour le gros gibier ne diminue pas, cependant on s'est rendu compte des profits que
rapportent les petites fourrures, et la chasse au piège aux petits animaux, créera une plus grande demande
qu'auparavant pour les pièges.

Consultez notre Catalogue No. 46, d'Articles de Sport,
et envoyez-nous vos ordres dès maintenant, de manière à avoir les marchandises en temps voulu.

Il augmentera matériellement vos profits, ainsi que la joie et la satisfaction de vos clients.

LEWIS BROS., LIMITED, MONTREAL.
OTTAWA. TORONTO. VANCOUVER.

I
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Revue des Marchés
FERRONNERIE

Crampes à clôture, en baisse de 5c à
IOc.

Plomb en lingots; en hausse de roc.
Huile de lin, en baisse de 5c par gal-

lon.
Essence de térébenthine, en baisse de

5c par gallon.
Blanc de plomb, en hausse de 25c.

Le commerce est bon en général et la
demande se produit surtout pour les
marchandises de Noël. Ls ordres arri-
vent nombreux pour les marchandises
(le saison, telles que clochettes à trai-
neau, couvertes à cheval, pelles à neige,
etc.

Il y a une bonne demande pour la
coutellerie, les fers à repasser se chauf-
fant électriquement, les articles de mé-
nage, etc.

En général les paiements sont satis-
faisants.

PLOMBERIE
Tuyaux de plomb

Les prix sont très fermes et l'esc
le a été diminué de 21 pour cent;
de 25 p.c. au lieu de 27! p.c.

Les prix sont de 7c. pour tuyau
plomb et de gc. pour tuyaux de p
composition...

Tuyaux de renvoi en fonte et ac
soires

Les escomptes sur 'les prix de la
sont: tuyaux légers, 60 et io p.c.; t
moyens et extra-forts, 70 p.c., et
soires légers, moyens et extra-for
Pour cent.

Tuyaux en fer
Nous cotons, prix de la liste:

i .... ....... .. .....
I .. .... .... ..... ..
i .. .... .... ..... ..
I .. .... .... ..... ..
S.....................
14 ..................
Il ....................
2................. ..

Nous cotons net:

100 pieds

omp-
il est

x en
lomb

3 ................... "21.54
31..··.·· .·· .·.·· .·· .·· .·· "i 27.07
4.................." 30.80

Tuyaux galvanisés.
Nous cotons, prix' de liste:

I.................on pieds 5.50
I...................".....5.50
I.. .................. " 8.50
I....... ........... " 11.50
i.................... . " 16.So
rl.. ................. "....22.50
î1.. ................. "....27.50
2 ............. ...... ". 36.oo

Nous cotons net:
21................
3................
31.................

22.20
29.19

30.70
41.75

Les escomptes sont les suivants:
Tuyaux noirs: J pouce, 63 p.c.; i pou-

ce. 69 p.c.; I à ii pouce, 731 p.c.; 2 à 3
pouces. 741 p.c.

Tuyaux galvanisés, I à I pouce, 48 p.c.;
1 pouce, 59 p.c.; I à il .pouce, 631 p.c.;
2 à 3 pouces, 641 p.c.

Tuyaux en acier
2 pouces .. .. .. .. .. ion pieds 8.50
2J pouces .o-50
3 pouces 12.50
31 pouces 15.00
4 pouces............" 19.25

Fer-blanc
list Nous cotons:

lse Au Charbon - Allaway: ou égal
uyaux 14 4.40 4.50
acces- Fer-blanc en feuilles
ts, 70 par X et par cse. 0.75 1-00

su ivant qualité.
(Caisse de 112 feuilles, log lbs. net)

Au Coke - Lydbrook ou égal
5.50 IC, 14 X 20, base .. .. bte 4.10 4.255.0 (Caisse de 112 feuilles, îo8 lbs. net)
5.50 Au Çharbon - Tere-Dean ou égal
8.50

Il50 1C. 20 X 28 .. . bte 7.00 7.25

16.50 (Caisse de 112 feuilles, 216 lbs. net)
22.50 Feuilles Fer-Blanc pour Chaudières
27.00 (Caisse de o6o lbs.>
36.0 I XX, 14 x 60. gauge 26 . lb. 0.07 0.071

Feuilles étamées
16.30 72 x 30 gage 23 f 10 llbs. 7.75 8.00

72 8
72 x 30 gauge 26 . oo lbs. 8.25 8.50
72 x 30 gauge 28 . îoo lbs. 8.75 9.00

Tôles Canada
Nous cotons: 52 feuilles demi-poli,

$2.9o; 6o feuilles, $2.95, et 75 feuilles,
$3.o5.

Tôles Noires
Nous cotons: 20 à 24 gauge, $2.30; 26

gauge, $2.35; 28 gauge, $2.45.
Tôles galvanisées

Nous cotons à la caisse: Fleur
Gorbals Queens de

Best Best Comet Head Lis
28 G . . . 4.25 3.95 4.25 4.10
26 G . . . 3.80 3.50 4.00 3.85
22 à 24 G 3.75 3.45 3.75 3.60
z6-20 . . . 3.50 3.20 3.50 3.35

Apollo
lo oz=28 Anglais .. .. .. .. .. 4.10
28 G.=Anglais ............ 4.35
26 G. ................ ··. 3.85
24 G. ...... .............. 3.60
22 G. · ·.. ·........ ·.. 3.60
16 à 20 G. .... ·........ 3.45

Moins d'une caisse, 25c de plus par
ion livres.

28 G. Américain équivaut à 26 G. An-
glais.
Petite tôle 18 x 24 .. 52 feuilles 4.45
Petite tôle 18 x 2A 6o feuilles A in

Plaques d'acier
I pouce .. 1.......... 00 livres 2.65
3/16 pouce ..... ..... oo livres 2.55

Zinc en feuilles
Les prix sont fermes.
Nous cotons: $8.5o à $9.oo les ion lbs.

Tuyaux de poêle
Bonne demande.
Nous cotons par ioo feuilles: 5, 6 et 7

pouces, ordinaires, $7.50 et polis $9.
Coudes pour tuyaux

Bonne demande.
Nous cotons à la doz.: coudes ronds

ordinaires 75 feuilles, $r.io; 60 feuilles,
$1.35 et polis, 60 feuilles, $i.60.

Soulure
Nous cotons: barre demi et demi, ga-

rantie. 23c à 24c; do., commerciale, 21c
à 22c; do., à essayer les tuyaux, 23C à
24c.

POUR LA CHASSE AU GROS GIBIER,
BMPLOYBZ LES

MUNITIONS DOMINION
GARANTIES.

Vous pouvez payer davantage, mais vous ne pouvez pas acheter des cartouches d'une meilleure' qualité. Les cartouches
importées vous coûtent davantage, car le droit d'entrée s'ajoute à leur prix.
Pourquoi payer ce droit quand vous pouvez acheter au Canada des cartouches absolument garanties et recommandées par
tous les chasseurs, les guides et les trappeurs expérimentés.
Un essai vous prouvera les qualités non surpassées des nouvelles Cartouches Dominion,

Justesse,
Sûreté,

Puissance à abattre le gibier.
Dans la fabrication des munitions nous employons ce qu'il y a de meilleur en fait de matériel. de machinerie moderne et
de main-d'oeuvre habile. To',tes les Cartouches Métalliques sont inspectées minutieusement et calibrées après chaque
opération, puis éprouvées finalement au point de vue de la justesse, de la vélocité et de la force de pénétration.
Chargées avec de la poudre noire et de la poudre sans fumée des merques reconnuescomme typesnormauxdans l'univers,
elles fonctionnent parfaitement dans toutes les armes à feu de modèle norml.
L'Economie du droit d'entrée vous permet de tirer 20 ?oo de plub de coups de fusil,sans augmentation du coût de votre tir ;
augmente de 2o olo votre habileté au tir à la carabine, ce qui fait que vous pouvez obtenir de meilleurs résultats au
tir à la cible et augmente vos chances de faire une bonne chasse.

InsisteZ pour avoir cotte Marque de Fabrique.

DOMINION CARTRIDGE COMPANY, .imited. - - Montréal, Canada.

.
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L'escompte sur les prix de la liste est
de 65 et Io pour cent pour les couplets
en fer et en acier.

QUINCAILLERIE
Boulons et noix

Nous cotons:
boulons a voitures Norway ($3.00) 50 et

I0 P.C.
Boulons à voitures carrés ($2.4o) 6o et

10 P.C.
boulons à voitures ($i.oo): grandeurs,

et moindres, 70 P.C.; 7/1Ô et au-dessus
Do P.C.

boulong à machine. I pce et au-dessous
6o, Io et 10 P.C.

Boulons à*machine, 7/16 pce et au-des-
sous, 0o P.C.

Boulons à lisse, J et plus petits, 6o et
10 P.C.

Boulons à lisse, 7/16 et plus gros, 55 et
5 P.C.

Boulons à charrue, 50 et 10 P.C.
Noix par boites de ioo lbs.

Nous cotons:P
Noix carrées .. .. 41c la lb. de la liste
Noix hexagones .. 41c la IL de la liste

Pour moins d'une boite de 100 lbs.,
les prix sont à augmenter de ic par Ilb.

Broche à clôtures
On cote la broche ondulée No 9, $2.2o;

No 12, '.5
La broche barbelée est Cotée $2.25 les

ioo livres à Montréal.
Crampes à clôtures

Les prix sont baissés de Sc à toc.
Fer poli..............
Fer galvanisé.........2 . 8)

Broches pour poulaillers
L'escompte est de 0o et 21 pour cent

sur la liste.
IX 20 X 24" .. . . $3.40
1x20 x30"..........4.10
1x30 x36"..........4.75
jX 22 X 24"............5.00
jX 22 x 30"..........630
x 22 x 36"..........7.50

Broche galvanisée, etc.
Nous cotons:

No 9.......les 100 lbs. 2.15
No 12..........les i00 lbs. 2.25
No 13.........les '00 lbs. 2.30

Poli brûlé:
No oà9......les 100lbS. 2.30
No Io.........es îoo lbs. 2.35
No i........les ioo lbs. 2.42
No 12.........les 100 lbs. 2.6o
No 13.........les ioo lbs. 2.70
No 14........les 100 h3S. 2.80
No 15.......les 100 lbs. 2.85
No 16.......les 100 lbs. 3.00
Brûlé, p. tuyaux ioo lbs. No 18 3.8ý
Br*àlé, p. tuyaux 100 lbs. No 19 4.70
Extra pour broche huilée. îoc p. ioo lbs.

Broche à foin
Nous cotons net:
No 13, $2.50; No 14. $2.6o. et No 15,

.e2.7.5. Broche à foin en acier coupé de
longueur, escompte 25 p.c. sur la liste.

Broche moustiquaire
Nous cotons: broche noire, $i.6o par

rouleau de i00 pieds; broche verts, $1.65
par rouleau de 100 pieds.

Broquettes

Pour boites à fraises..
Pour boites à fromage
A valises.......
A tapis, bleues... ..
N\ tirpj5 etim&fq....

A tapis, en barils. ..
Coupées bleues. en .....
Coupées bleues et j pe-

santeur... ...
Sweeden. coupées, bleues

et ornées, en doz.

Escomptes
75- et, 121 P.C.
85 et 10 P.C.
80 et 12i P.

80 P.C.
8o et 15ç pc.

40 P.c.
75 et

* chaussures, en doz. i. 50 P.C.
A chaussures, en pqts 1 lb. 3et Io P.C.

Clous de broche
Nous cotons: $2.30 prix de base, f .o.b.,

Montréal.
Clous coupés

Nous cotons: prix de base, $2.40 f.o.b.,
Montréal.

Clous à cheval
Nous cotons par ioo lbs.: NO 7, $26;

No 8. $23; No 9, $22; No 10, $2o; avec
escompte de 55 p.c. pour la première
qualité et de 57à P.C. pour la 2e qualité.
Ajouter ic net extra pour boites de i
livre.

Fers à cheval
Nous cotons f.o.b., à Montréal:

No2 Noi
et plus et plýus

Fers ordinaires légers etgrn pei

pesants .... .... ... le qrt 3.90 4.15
Neverslip crampons 7/16, le cent. 2.6o
Neverslip crampons, i le cent .. 2.90
Neverslip crampons, 9/6, le cent. 3.20
Neverslip crampons, 1, le cent ..- 3.80
Neverslip crampons 5/16, le Cent. 2.10
N everslip. crampons, J, le cent .. 2.40
Fer à neige .. ...... le qrt $4.15 4.40
New Lîght Pattern .. le qrt 4.35 4.60
Fer "Toe weight" No i à 4 ... 6.75
Featherweight Nos o à 4......5.75
Fers assortis de plus d'une grandeur au

baril, ioc à 25C extra par baril.
Chaînes en fer

Forte demande.
Un cote par îoo Iba:

3/16 No 6..........10.00
3/16 exact 5..........8.5o
3/16 Full 5..........7.00
i exact 3...........6.5o

.6.50
5/16.............4.40
............. .390
7/16.............3.80
i................3.70
9/t6.............3.6o

.................... .40
I.....................3.30
1.........................3.30
I................. 3.30

Vis à bois
Nous cotons les escomptes suivants

qur la liste:
Tète plate, acier ... 8s 1o et 15 P.
Tète ronde, acier ... 8o 1o et 15 P.C.
Tête plate cuivre ... 75 Io et 15 P.C.
Tête ronde, cuivre .. 70 To et 15 P.C.
Tête plate, bronze .. 70 Io et 15 p.c.
Tête ronde, bronze .. 6s 10 et 15 p.c.

Fanaux
Forte demande.
Nous cotons:

Wrùrtht NO 3.......doz. 8..ço
Ordinaires........doz. 4.75
flashhoard C. B.......doz. 9.00
No 6..........doz. 5.75

Peints, 5oc extra par doz.
Tordeuses à linge

Nous cotons-
Royal Canadian......doz. $47-75
Colonial.........doz. 52.5
Sifrtv..........doz. ç6.25Ç
r 7 F..... .. , doz. 51.75
Rapid..........doz. 46.75
Parairon.........<oz. 94.00
Rirycle..... ... doz. 60.50

Moins escompte de 2o P.C.
Munitions

Forte demande. Les stocks sont très
121 P.C. bas.

L.'escompte sur les cartouches cana-
60 P.C. diennes est dle .1 et 5 pour cent.

Plomb de chasse
75.' P.c. .. La. demande -est forte.

Nous cotons:--
Ordinaire.... ... 0 l bs. 7.50
Chilied..........0 lbs. 7.90
Buck and Seal.......1 bs. 8.8o
Bal............0 lbs. 8.70

L'escompte est de 15 pour cent sur la
liste.

METAUX
Antimoine

Les prix sont fermes.
Nous cotons: $8.50 à $8.75.

Fontes
Nous cotons:

Carron Spécial.......0.00
Carron Soft ........ 0.00
Clarence NO 3.......0.00
Cleveland Noi.......0.00
Middlesboro NO 3.....0.00
Summerlee No 2...... .. 0

Fer en barre
Nous cotons:

Fer marchand ... base 100 lbs.
Fer forge......base ioo lbs.
Fer fini.......base-ioe lbs.
Fer pour fers à cheval

.base 100 lbs.
Feuillard mince li à 2 pcs, base
Feuillard épais No 10 .. .. base

2.00
19.75
18.00
18.75
18 .0o
20.00

1.90
2.05
2.15

2.15
3.15
2.20

Acier en barre
Nous cotons liet, 30 jours:

Acier doux ... base 100 lbs. 0.00 1.90
Acier à rivets .base 100 lbs. 2.10 2.15
Acier à lisse .base ioe lbs. 0.00 1.90
Acier à bandage base 100 lbs. 0.00 2.00
Acier à machine base 100 lbs. 0.00 1.95
Acier à pince . base ioo lbs. 0.00 2.40
Acier à ressorts base 100 lbs. 2.75 3.00

Cuivre en lingots
Le marché est plus fort.
Nous cotons: $13.50 à $13.75. Le cUi

vre en feuilles est coté à 25 cents.
Etain en lingots

Le marché est très fort.
Nous cotons: 47c à 471c la livre.

Plomb en lingots
Forte demande. Les prix sont eiî lau,

se de iôc.
Nous cotons: $4.50 à $4~.75.

Zinc en lingots
La demande est très forte.
Nous cotons: $7.25 à $7.50 les 100 Ibs.

HUILES, PEINTURES ET VI-
TRERIE

Huile de lin
Les prix sont baissés de 5c par gal-

Ion.
Nous cotons au gallon, prix nets: hui

le bouillie $î.oo, l'huile crue $0.96.
Huile de loup-marin

Nous cotons au gallon:
Huile extra raffinée .... .... ... 70c

Essence de térébenthine
Les prix sont baissés de Sc par g;'l

Ion.
Nous cotons 701. le gallon par quafl'i

té de 5 gallons et 65c le gallon par baril.

Blanc de plomb
Les prix sont plus élevés de zic.
Nous cotons:

Blanc de plomb pur.......
Blanc de plomb NO 2.......6.iý
Blanc de plomb No 3......6.oi,
Blanc de plomb NO 4..... .7

Pitch
Nous cotons:

Goudron pur .. .. îoo lbs. 0.5,Ç o 65
Goudron liquide, brl. .. .. 0.00 4 00



LE PRIX COURANT

uFEU!Au FEUAuFEU!!
Avez-vous jamais réfléchi à ce que siginifie ce cri "AU
FEU!' quand il résonne dans votre manufacture au
milieu de la nuit?
Réfléchissez-vous à la perte commerciale, aux inconvé.
nients et à l'ennui causés par un incendie, perte qui n'est
pas couverte par une assurance?
Pensez-vous jamais que si vous étiez un peu plus pré-
voyant et si vous vous procuriez des appareils de protec-
tion contre le feu, vous éviteriez cette perte commerciale,
ces inconvénients et ces ennuis ?

La compagnie Dominion Messenger & Signal fournit des appareils de protection contre le
feu-des systèmes automatiques et manuels d'alarme en cas d'incendie-un service de sur-
veillance de nuit et un système d'alarme extincteur-le tout entièrement approuvé par

l'Association Canadienne des Assureurs contre le Feu.
Ecrivez ou téléphonez à notre Département des Contrats, pour qu'il vous explique notre
service. Notre système vous coûtera très peu, et une demande de renseignements à son
sujet ne vous coûtera rien.
Département des Contrats, EDIFICE G. N. W , angle des rues ST-FRANÇOIS.XAVIER
et ST-SACREMENT. Téléphone, Main 3414.

ANNONCEZ VOTRE COMMERCE
La Compagnie Dominion Messenger & Signal entreprend la livraison d'Echantillons de
Produits Alimentaires - Essences - Remèdes Patentés - Catalogues - Journaux Heb-

domadaires et Quotidiens - Magazines - C.&rtes-Annonces et Prospectus.

Opérant dans toutes les grandes villes de l'Est du Canada ainsi qu'à Winnipeg, Victoria
et Vancouver, cette Compagnie est à méme de vous servir comme aucune agence de distri-
bution ne peut le faire.
L'année dernière, la Compagnie Dominion Messenger & Signa la distribué une plus grande
quantité de matière à publicité, de matière imprimée et d'échantillons que toutes les autres
agences de distribution ensemble.
Si vous avez quoi que ce soit à distribuer, en quelqne endroit que vous désiriez que la livrai-

son soit faite, vous ferez bien de nous consulter. Adressez vous à notre Départememt des
Contrats.

Téléphone Main 3414

Dominion Messenger & Signal Co.
LIMITED.

Rues St-François-Xavier et St-Sacrement Rues Scott et Wellington
MONTRÉAL, Qué. TORONTO, Ont.
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Train de wagons-réservoirs de Enn, chargés d'huile de graine de coton pour

LÀ RAFFINERIE D'HiUILE QE MiRINE DE COTON DE GUNN,
Wet Toronto, Ontario.

0Où elle est traitée par un Personnel de Chimistes Expérimentés et manufacturée en

Huiles à Salade, Huiles de Cuisine et
CraissQ à Pâtisserie,

Convenant à la confection de la Pâtisserie li plus Fine>, des
Gâteaux et de tous les divers produits de la Boulangerie.

<Le seule Induotrie de ce genre au Canada).

q Nous risquerons la réputation que

nous a créée notre expérience de Qua-

rante ans clans la Vente dés Produits

Alimentaires de Haute Qualité, sur
l'Assertion que la

Graisse à Pâtisserie

"1EASIFIRST"1
de Cunn

Surpasse toutes les autres comme Pureté, Saveur et propriétés pour la Pâtisserie.

Une 'fois Essayée, Toujours Employée.

Manufacturée par

Eoepa4ueteurs de Viande de Porc et de Boeuf, et Raffineurs d'luile de Coton.
WEST TORONTO, Ontarlo

GUNN, LANCLIS- &. COMPACNIE LimiîTiL
Agents pour la Province de Québec. MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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KO- KO- BUT
Beurre de Cuisine Paait.
Des centaines d'épiciers font des
affaires soutenues et profitables en

KO-KO-}UT. Ce produit est bien
annonce, en grande demande et rap-
porte un gros profit à l'épicier. Par.
ticipez-vous à ce profit?

KO-KO-BUT estunbeurrevégétalpur,
préparé dans les conditions les plus
hygiéniques, au moyen du fruit choisi
avec soin du cocotier. KO-KO-BUT
est absolument inodore, n'a aucune
saveur distincte; cependant il fait res-
sortir complètement le goût de tous les

aliments à la cuisson desquels on l'emploie.
KO-KO-Bur est mis en boîtes de fer-blanc de 1 lb., 5 lbs., 10 lbs., 20 lbs. et

50 lbs. Votre marchand en gros en tient un stock et peut vous en livrer
immédiatement.

Dites à vos clientes que 1 livre deKO.KO.BUT équivaut à i½ livre de
beurre, pour la friture, la cuisine et la pâtisserie de toutes sortes, et que

KO-KO-BUT est sain et économique, est recommandé par les plus hautes
autorités médicales pour sa pureté. Nous enverrons avec plaisir à vos
clientes un livre de recettes qui ont été essayées, si vous nour fournissez
une liste de leurs noms et adresses.
Laissez-nous vous en dire davantage au sujet de KO-KO-BUT. Placez im-
médiatement un ordre d'essai et prenez votre part des profits. Vos clientes
reviendront acheter duO.KOBUT.

DOMINION COCOA-NUT BUTTERS, LIMITED.
MONTRÉAL.
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B

Tôles Canada Galvanisées "Apollo".

Tôles Noires Américaines Bessemer.
Tôles Noires Canada.

A

FER-BLANC, . TOLES NOIRES.
Spécifiez la Marque "Apollo'.

IMPORTATEURS DE

Huile de Ricin, Marque "Homco."

Produits à base de Plomb "F.B. & W."

Crème de Tartre - Acide Tartrique.

Acide Citrique. -Soufre.---Glycérine.

Verre à Vitre Belge, Marque

"COMET"

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

.& S. HI. TIIOMPSON & CO, Limit
MO NTREA L.

AGENTS DE VENTE AU CANADA DE

United States Steel Products Company.
DÉPARTEMENT DES TOLES ET DU FER-BLANC.

Tôles Galvanisées "Apollo".

ed.
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PEINTURES et VERNIS
Pour l'Usage du Ménage.

La bonne peinture, comme les bons vêtements, doit protéger parfaitement contre les intem-
péries ; elle doit durer longtemps et avoir toujours bonne apparence Aucune peinture ne
peut répondre à ces exigences, si elle n'est faite de bons ingrédients, convenablement
mélangés, et vous ne pouvez pas vous permettre de vendre toute autre sorte de peinture.
Après la qualité, lots devez prendre en considération le prix de vente et la marge de profit.
Les produits de la Canada Paint Co. répondent à tout ce qu'on peut demander en fait de
peintures et de vernis. Ses marchandises ont une grande vente dans tout le Dominion, et
ses facilités de manufacture lui permettent de produire une qualité qui donne une entière
satisfaction. Ses produits se vendent à un prix raisonnable et donnent une marge substan-
tielle de profit sur chaque vente. Quant à la demande, ces marchandises sont sur le marché
canadien depuis près d'un demi-siècle et se vendent bien dans toutes les localités. Vous
pouvez faire de profitables affaires en peintures et vernis avec les

Peintures et Vernis de la

CANADA PAINT CO., Limited.
PENTURE LIQUIDE P)O1R MAISON. Faite de pur blanc de plomb et de zinc finement

pulvérisés dans de justes proportions et combinés avec de l'huile de lin strictement
pure, ce qui fait une peinture ayant la durabilité et l'élasticité les plus grandeW't
donnant toujours satisfaction au peintre, comme au propriétaire.

P'EINU'rl E A PLANCH Ell. Nous produisons une qualité qui résiste de manière splendide
a un usage dur. Elle est faite des matériaux absolument les meilleurs ; elle s'épand
et couvre bien ; elle se vend à un prix raisonnable. La peinture à plancher se vend
en toute saison, et vous constaterez qu'avec la qualité C. P. sur vos rayons, le client
reviendra à votre magasin.

TEINTE Les bonnes teintes à bardeaux sont toujours profitables. Les
tete bradeaux C. P. ont une couleur attrayante et une qualité préservatrice;
elles protègent le bois tendre contre les vers et le dépérissement. Les revêtements
extérieurs et les toits de beaucoup de maisons modernes sont faits en bardeaux, et la
demande pour les teintes augmente. Demandez des renseignements.

TEINTES-VERNIS. Elles sont toujours populaires auprès de la ménagère, qui les emploie
a embellir les vieux meubles et les boiseries de la maison. Les opérations du vernis-
sage et de l'imitation se combinent en une seule, et, dans la ligne C. P., les imita.
tions des couleurs naturelles du bois sont excellentes. Let Teintes-Vernis C. P. sont
profitables.

VERNIS. Les Vernis C. P. pour travaux généraux comprennent toutes les sortes et qualités
requises pour ouvrage intérieur ou extérieur. On peut se fier à leur bonne qualité,
et nous pouvons vous aider à choisir dans nos lignes un stock complet qui convien-
dra exactement à vos besoins.

Vos demandes de renseignements seront l'objet d'une attention
prompte et courtoise.

THE CANADA PAINT CO., Limited.
MONTREAL. TORONTO. WINNIPEC.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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LA CONSTRUCTION
S) NIAI.\NE TERMINEE LE ii NOV.

Cette semaine, il a été donné 65 per-
mis (le construction au coût total de
$257,8i5ý. Les chiffres ci-dessous en in-
liquenit la répartition par quartier et
<Ininent le coût approximatif de chaque
col st rue
.\ombre

Iternii

4

tion.
de

s
Quartier

De Lorimnier.....$
Eniard.......
H ochelaga.....
La Fontaine....
Laurier ........
Mont-Roya:l....
N.-Dame de Gràces..
Papîneau.......
St-André.....
St-Denis.....
St-Georges.....
St-Henri.....
St-Jacques.....
St-Jean-Baptiste
St-Joseph.....

St-Laurent.....
St-Louis.....
Ste-Marie.....
St-Paul .......

Rue Ste-Catherine, quartier St-Loui s;
i maison, 8 magasins, 2 étages, 2e Cils-
se; coût prob. $28000o. Pro riétaires, A.
et 0. Robillard, 409 StDeBIg

Rue Christophe Colomb, quartier St-
Denis; 5 maisons, 25 logements, 3 éta-
ges, 3e classe; coût prob. $25,000. Pro-
priétaires, Richer et Fréres, 1817 Clîris-
tophe Colomb.

Avenue du Parc, quartier Laurier; 2
maisons, 6 logements, 3 étages, 2e clas-
se; coût prob. $i6.ooo. Propriétaire, J.
Monette, i101 St-André.

Rue Vallée, quartier St-Lauirent; i
manufacture, 3i étages, 2c classe; coût
prob. $16,ooo. Propriétaires, Rowani
Bros. Co., Ltd., 22 Vallée.

Rue Mont Royal, quartier St-Denis;
2 maisons, 2 magasins, 2 étages, 2e clas-
se: coût prob. $i0.000. Propriétaire, Bl.
D)amiens, 898 Mont-Royal.

Rue St-Urbain, quartier St-jeaii-Biap-
tiste; 2 maisons, 6 logements, 3 étages.
3e classe; coût prob. $îo,ooo. Proprié-
taire, O. Qu0imret, 682 Clark.

Rue Labelle, quartier St-Denis; i mai-
son', 3 logements, 3 étages, 3e classe:
coût prob. $3,500. Propriétaire, Jos. A~s-
selin, 1779 Dufferin.

Rue St-André, quartier St-Denis: 2
maisons, 4 logements, 2 étages, 3e clas-
se; coût prob. $t,6oo. Propriétaire. Jos.
Hébert, 2118 St-André.

Rue St-Laurent, quartier St-Denis; i
maison, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob. $î,5oe. Propriétaire, F. D.

tRiopel, 450 Casgrain.

Rite Fabre, quartier St-i)eniis; 1 nai-
soi, 5 logemetits, 3 é'ýages, 3c classe;
entl Proh. $.3300. P'ropriétaire, T. St-
It .u,î 200 Fabre.

Rue Fabre, quartier St-l)eîis; i mai-
sonu, 5 logements, 3 etages, 3e classe;
coùt prob. $5.ooo. Propriétaire, Léoni
I eslauriers, 2641 Waverly.

Rue Garnier, quartier St-Dellis; 3 mai-
.Nous, 8 logements, 3 étages, 3Y classe;
coût prob. $6.ooo. Propriétaire, A\. De-
nault11, 352 Fabre.

Rue Labelle, quartier St-l)enis; i mai-
Son, 2 logCeents, 2 étages, 3e classe;
coùt pro)). $2,000. Propriétaire, A. La-
rose, 2.548 Avenue du P>arc.

Rite Labelle, quartier St-Denis; i mai-
son, 2 logenments, 2 étages. Ye classe;
coût prob. $î,5oo. Propriétaire, C. Four-
n:ier. 25,14 Labelle.

Rite Berri, quartier St-Denis; i mai-
sonî, 4 logements,' 2 étages, Ye classe;
Coût prou. $2.500. Propriétaire, H. Du-
qIilette. 3607 Berri.

Rue St-André, questier St-Denis; i

ENTEPRENEUR et CONSIRUC[EIR
Pour vos emprunt» d'argtent et pour

vos assurances

Voyez J. A. GRENIER,
00 ST.FWS.-XAV1ER. TeL Main 1 20

(Soir:s 707 St-Hubqýt TeL Est 1352.)

Article de Quincaillerie se Vendant Rapidement,

La CÀMp. HÀVIEP our Fermeture de "Crates"
~CRAM E liAVIEà Bière, à Petits Fruits, Etc.

Demandez-nous les prix de ces marchandises. Puis recher-
chez la clientèle des acheteurs pour brasseries. Ce commer-
ce sera le vôtre si vous vous en occupez. Nous avons l'article
qui donne satisfaction Nous vous fournirons tout le st,,ck
dont vous pourrez avoir besoin, à des prix qui vous procure-
ront un bo> profit. Vous pouvez FAIRE de la CRAMPE
IIARVIE pour Crate, VOTRE MEILLEUR ARTICLE
de VENTE.

COWAN & BRITTOIN
Fabrloants de Clous, Pentures et Couplets.

CANANOQUE, ONT.
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Feutre et Papier
N'IMPORTE QUELLE QUANTITE

Toitures Goudronnées (Roofing) pretes à poser, 2 et 3 piea.
Papiers de Construction. F'eutre à Doubler et à Tapiau
Produits du Goudron. Papier à Tapisser et à Iwr1 .w

Papier &Emballage Brun et Manille.Fabricants du Feutre GJoudronné"4BLACK DIAMOND l
Ae.McArthur & Co., LimitedBR SE ET ALI
.82 RUE McGILL, MONTEL B OSE TBLI

Manufacture de Feutre pour Toiturel: Rues du HAvre et Lognu.
Mou à Papier, Jlette, QatMA Q E é.T 

N

TôAles Galvanisées

"Queen's liead"!
~ Le type du genre depuis un demi-siècle

<.KAi Non encore égalées comme qualité.

A. C. LESLIE & 00., LIMITED S
MONTREAL.

Rien ne réussit comme le succès. Le sncces
---- --- ---- ------- --- --- ---- --- ---- --- --- obtenu par les Brosses et Balais de la Marque

Keystone est dÙ au mérite de leur qualité main-
tenue à un haut niveau.

Toutes leu lignes de brosses ou de balais por-
Recod F«undy & Mach (Atant la marque «'Keystone", sont faites dans une

manufacture moderne, des plus perfectionnées.
Tous les manches de Baais sont en érable choi-Fonderies à Montréal, P. Q. et Moncton, N. B. si et hautement polis-points qui à eux seuls dé-
terminent des ventes.

Parmi les nc.mbreuses lignes désirables dePoêles pour culsu marchandises portant la Marque Keystone, nous
* * m .Aattirons spécialement l'attention sur les Balaissonl des AlIfim fe s "Jubilee" et "Klondike". Ces deux lignes sont

absolument les melaleures que le matériel de ladu Bétail, plus haute qualité et des ouvriers habiles puis-

POELES DE CHAUFFAGE, Assurez-vous que vos clients peuvent compter
c. ertainement pur les brosses «:et les balais que

FOURNEAUX: vous placez entre leurs mains, en leur vendant
les marchandisns de la Marque Keystone.

lign la eillureVotre profit est assuré-Cmmandez-en unLign la eillurestock aujourd'hui même.

et la plus ______

exclusive de

Founase àSTEVENS-HEPNER COMPANY
Air Chaud. 1-L IE0

V3YEZ NOTRE FOURNAISE CALORIFIQUE. PORT ELGIN, ONTARIO, CANADA.
EN ECRIVANT AUX ANNONCEUR~S. CITEZ «LE PRIX COURANT"

.5'
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LA CONSTRUCTION (Suite)

maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-
se; coût prob. $I,80o. Propriétaire, C.
Lacroix, 1318 St-André.

Rue St-André, quartier St-Denis; i
maison, i logement, i étage, 31 classe;
coût prob. $i,000. Propriétaire, Ed. La-
belle, 243 De Montigny Est.

Rue Alma, quartier Laurier; 2 mai-
sons, 4 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob. $2,500. Propriétaire, T. Pru-
d'homme, 545 Alma.

Rue Drolet, quartier Laurier; répar.
a i logement; coût -prob. $1,ooo. Pro-
priétaire, P. Menard, 2494 Avenue du
Parc.

Avenue Laurier, quartier Laurier; 2
maisons, 6 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $6,ooo. Propriétaire P.
.\lénard, 2494 Avenue du Parc.

Rue SI-Urbain, quartier Laurier; i
maison, I logement, 2 étages, 3e classe;
coût prob. $i,ooo. Propriétaire Arsène
Legault, 290i St-Urbain.

Rue St-Urbain, quartier Laurier; 3
maisons, 9 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $7,o0o. Propriétaire, A. P.
hélair, 1286 Hôtel de Ville.

Rue Esplanade, quartier Laurier; i
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob. $3,ooo. Propriétaire, Nap.
Marcil, 2598 Esplanade.

Rue Esplanade, quartier Laurier; I
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob. $4,ooo. Propriétaire, G. Ver-
mette, 76 St-Jacques.

Rue Alma, quartier Laurier; répar. à
i logement, bâtisse à i étage, 3e classe;
coût prob. $i,5oo. Propriétaire, Alf. Hou-
de, 6o5 Alma.

Grand Boulevard, quartier Notre-Da-

me de Grâces; 2 maisons, 2 logements, 2
étages, 3e classe; coût prob. $5,ooo. Pro-
prietaire, C. Lewis, 120 G. Boulevard.

Rue Prud'homme, quartier Notre-Da-
me de Grâces; i maison, 2 logements, 2
étages, 3e classe; coût prob. ý3,500. Pro-
prietaire, D. Cusson, 171 Cartier.

Avenue Marcil, quartier Notre-Dame
de Grâces; 2 maisons, 2 logements, 2 éta-
ges, 3e classe; coût prob. $7,000. Pro-
priétaire, A. T. Hunter, 322 Querbes,
Outremont.

Avenue Melrose, quartier Notre-Da-
me de Grâces; I maison, 2 logements, 2
étages, 3e classe; coût prob. $3,5oo. Pro-
priétaire, Jm. McDounough, 89 Marion.

Rue Notre-Dame Ouest, quartier No-
tre-Dame de Grâces; i maison, i loge-
ment, 3 étages, 3e classe; coût prob.
$3,o0o. Propriétaire, F. Rauzon, 2795 No-
tre-Dame.

Rue Gilford, quartier De Lorimier; i
maison, 5 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob. $3,500. Propriétaire, P. A.
Theriault, 300 Gilford.

Rue Bordeaux, quartier De Lorimier;
I maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-
se; coût prob. $i,5oo. Propriétaire, AI-
deric Houle, 1168 Chabot.

Rue Marie-Anne, quartier De Lori-
mier; I maison, 3 logements, 3 étages,
3e classe; coût prob. $4,000. Propriétaire,
A. Bélanger, ioo4 Marie-Anne.

Rue Simard, quartier De Lorimier; 3
maisons, 9 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $6,ooo. Propriétaire, W.
Langlois, 1229 Marie-Anne.

Rue Mitcheson, quartier St-Jean-Bap-
tiste; I maison, 3 logements, 3 étages,
3e-classe; coût prob. $3,o0o. Propriétai-
re, D. Riopel, 527 Rachel Est.

'o'

Avenue Hôtel de Ville, quartier St-
Jean-Baputiste; 3 maisons, 9 logements,
3 étages, 3e classe; coût prob. $9,ooo.
Propriétaire, G. Zqdick, 1047 Dufferm].

Avenue Hôtel de Ville, quartier St-
Jean-Baptiste; i maison, 3 logements, 3
etages, 3e classe; coût prob. ý3,000. Pro-
prietaire, J. Gillett, 29 Duluth.

Rue Rachel, quartier St-jean-lBaptis-
te; répar. à i église; coût prob. $2,soo.
Propriétaire, Fabrique de la Paroisse
St-J can-Baptiste.

9ème Avenue, Rosemont, quartier Ste-
Marie; 2 maisons, 6 logements, 3 étages,
3e classe; coût prob. $5,600. Propriétare,
J. E. Robin, 553-9ème Avenue.

Rue Dorchester Ouest, quartier St-
André; i maison, i logeiem', a étages,
2e classe; coût prob. $4,200. Propriétaire,
Hôpital Western.

Rue Lacombe, quartier Mont-Royal;
2 maisons, 4 logments, a étages, 3e clas-
se; coût prob. $5,ooc Propriétaire, A.
1-rud'homm, Côte des Neiges.

Rue St-Denis, quartier La Fontaine;
répar, à i logement, bâtisse à 3 étages,
3e classe; coût prob. $2,600. Propriétai-
re, Daoust, P., 1197 St-Denis.

Rue Stadacona, quartier Hochelaga; i
maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $3,ooo. Propriétaire, F. La-
vallée, 235 Stadacoina.

Rue Hogan, quartier Hochelaga; 1
maison, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob. $2,ooo. Propriétaire, Jos. For-
tier, 199 Hogan.

Rue Aylwin, quartier Hochelaga; 1
maison, 4 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob. $3,000. Propriétaire, Geo.
Montchamp, 194 Joliette.

Rue Ste-Marguerite, quartier St-lien

Travaillez pour le profil, Monsieur
le Marchand, aussi ardemment qu'il
vous plaira - le profit est nécessai-
re-mais soyez sûr de ne pas sacri-
fier la qualité pour faire un petit
gain supplémentaire; vous pourriez
ainsi ruiner votre réputation. Main-
tenez votre réputation au dessus de
tout reproche en vendant u n e
bonne peinture et vous obtien-

drez le bon profit qu'une bonne
peinture procure toujours.

j

~SUII?&
La Peinture MARTIN-SENOUR

PURE AU 100%,
est la bonne peinture qui vous rapprtera le bon proft. Votre réputation et

Vos affaires s'amélioreront avec chaque canistre que vous vendre.
Morale: Prenez l'Agence pour les Ventes-puis donnez 'lne bann impulsion

à la vente de la Bflnue Peinture et obtenez le bon profit. La Palnture Martin-Sanon'
von j attirera de fortes affaires.

Rcrivesaujourd'hui même-dites que vous désirez avoir l'Aslence-nous vous d irons
ccume eut faire :our l'ottenIr et r eus vous àIderous à faire le bon profit.

THE'MARTIN-SENOUR Co., LIMITED.

Les Plonilers de Pindustrie deu Pàintures Pures.

CHICAOMONTRIEALs TORONTO.
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ri; 2 nmaisons, 6 logements, 3 étages, Yî
classe; coût prob. $4,500. Propriétaire,
Geo. Paquette, 148 Parc Cartier.

Avenue Emard, quartier Em*nard; 2
maisons, 4 logements, 2 étages, 3c chis-
se; coût prob. $4,000. P>ropriétaire, S.
Vîtello, ière-Avenue, Ville 1-mard.

Avenue Maplewood, quartier MIon
Royal; i maison, i logement, 2 étag',-
3Y classe; coût prob. $350 l>roî>nie-
re, J. H. McGowvn, rue Sherbrooke Est.

Renseignements
Commerciaux

.Cessions ___-

Amqui-P. Z. Dubé, ma&. géii.
Ayres Cliff-I. S. Melloon, mnag. géni.
J oliette-J. O. Grégoire. chaussures.
MontiréaA-Beauxegard & Cie., iufr dt

portes et chassis.
E. S. Houck, hôtelier à Chartrand &

Turgeon.
M. Neven & Co., salon de mlode: à J.

Desautels.
Québec-Dominion l>roduce & Graint

Co., commerçants.
St-Alrphonse (le Joliette-J. Il. rhériatnit

à V. Lamarre. mag. gen.
Ste-Anne de Beaupré-J. W. Gatidette.

-pharmacien.
St-Tite des Caps-lsaac *Fontainie, niag.

gé n.
CuFaturs

Nlontréal-W. T-.-Hoodi à IFuAgêne ler-
reau, plombier.

Décès
Nloiitrél-A. Carmel, imprimeur.
St-Constant- joseph Fife, marchand de

bois.
Dissolutions de Société

Montréal-Ingley Realty Co.; A. lngley
& L. Giroux continuent.

Klein Bros & Cie., mfrs de sous-vête-
uients pour dames.

P'ré%-ost & Cie., mnfrs de vêteinents,
e c.; MIec C Charbonneau continue
sous le inm de A. Provost & Cie.

.S t-Onge Preserviîig Co.
Québec-Canadian Mail Order Co.

Renaul & Giguère, marchands de nlou-
veautés.

Sorel-Comnpagniie <le Chauffage 1E'conio-
mnique Fonderie; N. Latraverse con-

Thetford Mites-Morasse & Cie., res-
tiatira tcu rs.

-En difficultés
labre-J. L. Pelletier. mag. gén.
.\lontréail-J. A. Fréchette, bijoutier.

A-. M. Larose, commerçant.
C. Massie & Cie., marchand de nou-

veautés.
Nide Gédéon St-Maurice, épiceries.

Quéhec-Amyot & Frères, imprimeurs.
Ste-Luce Station-J. B. E. Danjou &

Cie.. miag. gen.
Fonds à vendre

Little River Est-J. L. Baker. nmag.
gén. le 22 novembre igii.

Fonds vendus
l'edford-J. Bélanger Brooni Co.. à 0.

S. Bédard Broom Co.
l)eschaillonls-P. Carette. boulanger.
Nagog-A. J. Scott & ,Cie,_lobes

M6ntréai-H-lamitton & 'Blout, 1,11111ted
mfrs de vêtements.

Aldéric Nadon, meubles.
J. A. Perron, marchandises de iit

veautés.
St-Cuthbert-P. Plante, ferblantier.
Shawinigan-Bruneile & Hérotix, rnug

gén.
Incendies

Lachîne-Léandre Douillet, coni i ri
de bateaux, assuré.

F. H. McCormick, confiseur, aiNtr-
Pinder Chemical Company, infrb *.ý

gins, assuré.
Liquidateurs

Montréal-H. J. Ross à Already l'unr
Food Co., Ltd.

Thetford Mines-Bélanger & Bégiin a
Magasin Co-opérative de la lFédé
ration des Ouvriers de Thetford
Mines.

Nouveaux établissements
Grand'Mère-Gauvin & Faucher, peini-

tres.
1Montréal-Anîerican B-lock Hat Co,

mfrs.
Association des Contribuables de

l'Ouest de Montréal.
Audet & Cloutier, médecines patin-

tées.
Bas Stag Fertilizer Co., mfrs.
E. Beauchamp .& Cie., épiciers et hou

chers.
Blond & Co., jonque, etc.
R. E. Boyd & Cie., brosses, etc.
Nap. Caddieux & Cie., tailleurs.
Compagnie des Courtiers d'Immetblc-.
Daibec & Massé, volailles, etc.
Wm. Davies & Co., Ltd.
De Luxe- Novelty & Advertising Co.

CommIe Variété , le -splendide -assortiment de marchandiseseéque nous offrons en ce moment est sans
rival sur le marché.
Coutellerie de Table et de Poche, Rasoirs, Couteaux de Boucher et Articles en Boites.@

Comme 0 QaIté cet assortiment est égal au meilleur qui
puisse être. Marchandises en Boîtes et

Coutellerie tenues en Stock à Montréal.

Henry Rogers, Sons & Co., Limited
(Maison fondée de pui l dun siiole.)

SHEFFIELD.
SUCCURSALE AU CANADA:

6rue St-Sacrement,
MONTRÉAL. H RS&COM
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RENSEIGNELMENTS COMMER-
CIAUX (suite)

Devoe Electric Switch Co.
Fashion Gents Furnisbings.
Gordon, Mackal & Go., Ltd.
G. Guérin, boucher.
Heenan & Froude, Ltd.
Imperial Jobbing Go., marchandises

de nouveautés en gros.
Incandescent Goal 011 Lamp Go.
Jewish World Publishing Go.
Lalonle & Frère, épiciers.
J. P. Lanoix & Cie., marchands.
Aurèle Maurice, maison de pension.
Merchants Supply Co., agents manu-

facturiers.
Montgomerie & Todd, ingénieurs.
Montreal & Western Land Go.
Pantaléon, Dallaire, épiciers.
Jos. Picard, Fils, ferronneries.
G. Pierce & Sons, fourrures.
Poolt i:, ageice id'imrmeubles.
Porcupine Veterans Exploration Go.,

Ltd.
Procopis,. Denis & Go., confiseurs, etc.

Raye Financial Go., Ltd.
Real Estate Brokers Go.
Reliante Provisi-ons Go., bouchers.
Richelieu Realty Go., Ltd.
kubin & Aronson, dentistes.
Samit Rubber Go., mfrs de vêtements

imperméables.
Upper Fraser River (British Colum-

bia>_ Lumber Co., Ltd.
West Indies Fruit Go. of Canada.
R. B. Williatnson & Co., courtiers.
Windsor Garage & Engineering Go.

Montréal & Hull-National Preserving
Co., .mfrs.

Grand'Mère--A. S. Callille, mag. gén.
La Tuque-Massicotte & Frère, plom-

biers.
Québec-Keilogami Land Co., Ltd.

agence d'immeubles.
L'Union Cheorale Sainte-Cécile.
Magasin du Progrès, mdses de nou-

veautés.
Paquet, Proulx & Cie., agents manu-

facturiers.
St-Laurent-J. E. A. Hodge, grain et

charbon.
Shawinigan-J. E. Dumais & Frère,

cuirs.
Sorel-Dallaire & Frère, plombiers.

LA LOI LACOMBE

Semaine terminée le ii novembre i911

Employés Employeurs
Allard, F. J. T..... ... Hill, C. J.
Bisaillon, E. ....... Poitras, Geo.
Champagne, H....Cité de Montréal.
Goyette, Z. ... Gallagher, Charbonneau.
L'Abbé, Onésime........J. V. Mayer.
Lehrun, B. ....... Lamontagne. Liée.
Leblanc, Jos... ......... M. Bureau.
Lespérance, Nap. .St. Lawrence Sugar

Ref. Coi
Paquette, Henri ... Canadian Courrier.
Reid. John.........G. T. Ry.
Robillard, A. T......Goodwin, Ltd.-
Trudel, Jos........McLennon.

DU 2o ait 25 novembre 1911
District d'Arthabaska

-Ludger LeTarte vs John LýtTgrte.
Canton de Kingsey-Le lot Na 7-B-,du

huitième rang du dit canton, avec les
bâtisses, à la réserve. d'un terrain, et
d'une fromagerie sus-érigée.

Vente à la porte de l'église de Saint-
Félix de Kingsey, le 22 novembre 191!,
à i heures p.m.

District d'£Ibervillo.
-John Donaghy contre People Spe-

cialty Company.
Saint-Biaise, comté de Saint-Jean--î

Un morceau de terre situé dans la dite
paroisse formant -partie du lot No 67
des plan et livre de renvoi officiels de
la paroisse de Sainte-Margucrie de Blair-
findie, excepté le bois debout poussé sur
le terrain.

20 Un autre morceais de terre formant
partie du lot No 157 des -plan et livre de
renvoi officiels de la paroisse de Saint-
Jean, sauf le bois coupé et debout qui
s'y trouve.

3* Le droit de carrière et de prendre
la pierre se trouvant sur un a rjent de,
terre formant partie des lots Nos 157 et
158 (les plan et livre de renvoi officiels
de la dite paroisse de Saint-Jean.

4' Un droit de passage pour une voie
ferrée et ses accessoires dans*-la conces-
sion-de la première grande ligne et par.-
tant de la ligne nord-ouest du lot No.

* Les Grandes Co~o
rations emploient les
Peintures et Verni

"Minerva."'
t 'Amirauté Britannique, les plus

granes oompe1jgaies dechmns de -fer et
de xiavgatiou du ionde, et les peintres décoratenrs les p lus
renommés emploient constamment les Produite t'Mlnorva.P'

C'est la preuve réelle.de la qualité"~' Miner v "1-II qialité
qui assure une augmentationde profits et la renommée du Mar.
chand qui vend les articles IlMinerva,."

k»: Peinture*. et' Vomnis

sont faits des mati ères les plus pures et les plus appropriées que
l'on puisse obtenir, par les méêthodes scientifiques les plus nus.;
dernes.

Dans toutes les conditions et sous tous les climat4, ils ont
résisté aux épreuves. Les Peintures et Vernis IlMinerva" 11ont
tou ors mis sur le marché en Pleines Mesures Impériales et ont
à leurappui une expérience de 76 ans dans, leu peintures,

Y a t.il dans votre ville un marchand vendant les produits
"Minerva "?Ecrivez aujourd'hui pour connaltre la prop9itiou,
"inçava"et la Liste:des Prix faits aux marchand&.

1PINCHIN, JOHNSON & Co.9 (Coanda) Limited
277.287, Avanae CarIair, - TORONTO0, Oat.

Maimm.fondée-eu tnglàemr eu 1834i

UN ECRIVANT AUX A)<NONÇgUR, CITm .IP QJ(JT

QUE REPRESENTE UN NOM'?
UJn nom compte pour beaucoup dans bien des

cas, spécialement quand il s'agit de vernis.
Et si ce nom est celui de DOUGAL£L, vous

pouvez être ass*uré que le VERNIS est parfait.
Peu importe l'emploi auquel le vernis est destiné ;
il ya un VERNIS DOUGALL pour chaque but
proposé, et le môme soin est apporté à la fabrication
de chacun d'eux.

Si vous êtes un des nombreux marchands qui
tiennent nos vernis, nous vous dirons que la quo.
lité de nos marchandise, qui est proverbiale daâq
le commerce, sera toujours maintenue ; mais 41
vous ne tenez pas le VERNIS DOUGÂLL, nous
aimerions que vous le teniez. Ce serait prendre
une mesure que vous ne regretteriez jamais.

THE DOUQALL VARNISII CO,,, United
J. S. N. DOUGAL Présidnt

305 rue des Manufacturiert

- canadA.Montréal,

Amendd a'ec Murphy Varmimb C., des Etata-UmI

'w
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6 rue Morse, T oronto. TORONTO,

Le Lait Evaporé NOVA SOOTIA
Canada First

ACIER en BARRES
est du lait non écrémé ROUES, TRANSMI
réduit à une consistance POLI, TOLES D'AC

en "T"' de 12, 18, 28
d'un tiers environ dans IEUX DE CHA
le vide; il contient pres- CROSSES PIECES
que trois fois autant de

gras et de solides buty. Mines de Fer, Waban
reux.Hauts Fourneaux, Freux.N. .- Laminors

La pureté et la quali- à N

té de chaque boite de Bureau Princip

lait "Canada First "
sont garanties absolu-

ment et sans réserve.
Le procédé de stérili-

sation qu'il subit détruit absolument tous les bacilles et le
rend supérieur au lait ordinaire. L'aonce

Donnez un ordre à votre fournisseur. tonne la
________________La publicité

ne ménagezp
le réveil-.matijThe Aylmer Condensed Milk Co., Limited,

AYLMER, Ont,

Bureaux Principaux à Hamilton, Ont.

STEEL & COAL 00.
LIMITED
PAcTURIJRS DU
MARCHAND, MACHINERIE à

SSIONS en ACIER COMPRIME
IER jusqu'à 48pce de large,RAILS
et 40 Ibe à la verge, ECLISSES,
RS DE CHEMINS DE FER.

DE FORCE, UNE SPECIAITE
a, Terreneuve.-Mines de Charbon,
ours à Réverbère à Sydney Mines,
,Forges et Ateliers de Finissage
ew Glasgow, N. R.
al : NUW GLASGOW, N. 8.

Peintures qui voùs donnent

des profits.

Nous avons des peintures qui ne se détérioreront
pas entre les mains de votre client. Vous en recueil-
lez le bénéfice. Tenez un stock de Floorglaze M. L.,
Granitine et Peintures M. L. Il faut de bonnes pein-
tures à un marchand pour se faire une clientèle locale.
Ce sont les marchands de cette sorte que nous recher-
chons.

Floorglaze, en 27 couleurs, est opaque, hautement
fini, résiàte à l'usage ou à la température. C'est ex-
actement ce qu'il faut pour la maison, à l'intérienr ou
à l'extérieur. Il procure des ventes de renouvelle-
ment.

Granitine est un vernis transparent pour planchers,
qui conserve son haut fini et son apparence, malgré
la boue, le savon et les marques de talons. Le meil-
leur à vendre à vos clients. Vous en vendrez davan-
tage.

Les peintures M. L., sont d'un emploi facile, par-
faites comme pouvoir de couverture et durables.
Spécialement préparées pour nn emploi satisfaisant
vos clients. Une bonne ligne à vendre.

Bons profits sur les trois lignes cl-dessus.
Ecrivez-nous pour obtenir les prix faits au

Commerce.

Imperial Varnish & Color Co., Limited,

"Tous les Produits
International Varnish

sont vendus en Canistres
de Pleine Mesure Impériale".

Calculez ce que cela signifie pour le Quincaillier
en général.

Beaucoup sont prêts à attester sous leur signature,
que cela signifie une assurance de clientèle -:- un
patronage permanent.

Simplement parce ue cela veut dire plus de
satisfaction et de melleures marchandises pour
les clients, au même prix.

Chaque Produit " International Varnish " porte
la marque d'une " Qualité Supérieure."

Elastica, Lacqueret, Satinette, Flattine et
Wood Stains-établissent et maintiennent tous
votre réputation, et vous donnent un profit raison-
nable.

Vous pouvez vous attendre en toute confiance à
des ordres de renouvellement, quand vous spécifiez
les Produits " International."

»M @fI-
. . WINNIPEG.

représente la vapeur qui ac-
hinerie, montes la vapeur.
st le lubrifiant des afaires,
as l'huile. La publicité est
n des afaires, sonnes le r6-

10O.,

Imm
q& ___
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(78 et traversant les lots Nos '178, 170,
175, 174, 170, 168, 155, 156, 157, 158 du ca-

dastre officiel de la dite paroisse de
Saint-Jean avec tous dormants, rails et
autres effets situés sur la dite voie fer-
rée ou voie d'évitement.

5° Un autre morceau de terre formant
partie du lot No 68 des plan et livre de
renvoi officiels de la paroisse de Sainte-
Marguerite de Blairfindie, sans bâtisses.

Avec les machines, machineries, con-
casseurs, outils, matériaux quelconque
servant à l'exploitation de la carrière si-
tuée sur les dits terrains, ainsi que tou-
tes les bâtisses et toutes les construc-
tions érigées sur les dits terrains ci-des-
sus décrits.

Vente en bloc comme une seule et
même propriété à la porte de l'église pa-
roissiale de Saint-Blaise dans le district
d'Iberville, le 21 novembre 1911, à 11 a.
m.

District de Kamouraska

-Cirice Godbout contre Emile Pelle-
tier.

Paroisse Saint-Hubert, comté de Té-
miscouata-Un bâtiment servant de mou-
lin à scier ainsi que tous les accessoires
et machines y installés attenant ou ap-
partenant au dit moulin, le dit bâtiment
étant érigé sur un emplacement situé
sur le chemin Taché dans la dite parois-
se, faisant partie du lot No 2-B du deu-
xième rang du cadastre du canton De-
mers.

Vente en un seul lot à la porte de
l'église de Saint-Hubert, le 22 novembre
1911, à i heure p.m.

b

District de Montmagny
-Barthelenuî Puuliot as Cleophas Mé-

thot.
Cap Saint-Ignace-Un terrain situé

dans le cinquieme rang de la dite pa-
roisse désigné aux plan et livre de ren-
voi officiels pour la dite paroisse dans
le comté de Montmagny sous le No 1102
du dit cadastre.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse du Cap Saint-Ignace, le 22 novem-
bre igi1, à 1o heures a.m.

District de Saint-François
-llodgson Summer and Company, Li-

mited, contre \Vilfrid F. Pope.
Canton de Stoke, comté de Richmond

-i° Un lot de terre désigné comme lot
No 3-58, dans le premie-i'Tang sur les
plan du cadastre et livre (le renvoi offi-
ciels pour le dit canton avec bâtisses et
améliorations.

2° Un autre lot de terre désigné com-
me lot No 3-23 dans le premier rang,
sur les plan de cadastre et livre de ren-
voi officiels pour le dit canton de Stoke
avec batisses et améliorations.

3°. Un morceau de terre situé dans la
ville de Bromptonville, comté de Rich-
mond désigné sous le No 29-2-93 sur un
plan fait par Thomas Tremblay, A. P. et
désgné comme une subdivision du lot
No 29-2 dans le quatrème rang du can-
ton de Brompton sur les plan du cadas-
tre et livre de renvoi officiels pour le dit
canton, sauf et excepté les minéraux des-
sus et dessous.

40 Un morceau de terre situé dans le
canton de Stoke, comté Richmond, dési-
gné comme lot No 4-A dans le deuxième

rang, sur les plan du cadastre et livre d
renvoi officiels pour le dit canton è
Stoke, avec bâtisses sus-érigées, suj
a la réserve des mines et minéraux e
faveur de "The British American La
Company".

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de Sainte-lPraxède de Bromptop,
le 21 novibre 1911, à 1i heures a.m.

JOURNAL. DE LA JEUNESSE. -
Sommaire de la 2030e livraison (28 op-
tobre 191 ). - Loin des yeux, près 4,u
coeur, par Pierre Maël - Le Sultan et
les petits oiseaux, conte oriental. - L.s
secrets <le la prestidigitation. - Le col-
fre-fort du pauvre, par St-J. le l'Escap.
- La dernière des Villemarais, par I--
A. Dourlac. - Les communications .à
longue distance et la télégraphie clasai-
que, par Pierre de Mériel. -- Le--vent et
les arbres, par Daniel Bellet.

Abonnements-France: Un an, 20 fr;
Six mois, io fr. Union Postale: Un an,
22 fr; Six mois, il fr.

Le numéro: 40 centimes.

Hachette et Cie., boulevard St-Germain,
79, Paris.

Le mérite est une grande chose; mais
de deux magasins de mérite égal, celui
qui fait la meilleure publicité fera le
pIue-d'aIfmire.

SCIÈS MAPLB LEAF
Nos Scies

sont trempées
au moyen
d'un procédé
secret.

Satisfaction
garantie. THI MAW WORKS SHIURLY.DIETRICH CO., LIMITED, Oalt, Ont.

Courroies Spéciales
Nos Courroies sont recouvertes de
notre Ciment Imperméable et peu-
vent être exposées au froid ou à la
chaleur sans danger de les gater.

D. K. McLaren,
Limited

351, rue St-Jacques,
MONTREAL.

T6l Main 4904-490s7248

EN ÉCRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

JOSEPH RODCERS & SONS, I .!!!ED
Sleffield, Ang.

Evitez les mitations de notre

COUTELLEIME,
en vous assurant que cette MARQUE*
EXACTB se trouve sur chaque lame.

Seule Agents pour le Canada: 0 ED N

JAMES HUTTON & CO., Montréal.



xo6 Lt PIX MUR11ANT

Nous voulons obtenir
vos ordres.

Cette devise n'est-elle pas une preuve de notre désir de
suivre le mouvement croissant de la prospérité du pays
et d'adopter les perfectionnements les plus modernes pour
satisfaire à toutes les exigences et coopérer avec vous au
succès de vos maisons de commerce. Un fabricant de
biscuits et de confiseries doit plus que tout autre marcher
avec le progrès. C'est pour lui une condition de vitalité.

Notre ligne de conduite a toujours été de développer
constamment notre champs d'action. Nous avons débuté
modestement et si nous sommes arrivés à la notoriété, c'est
parce que nous avons joint nos eforts aux vôtres, détaillants
laborieux, qui aviez le souci du progrès. Notre fabrique
est à l'heure actuelle, une des plus importantes du Canada,
dans son genre. Notre outillage est du tout dernier perfec-
bonnement ; nos produits sont d'une qualité supérieure
qu'aucun autre fabricant ne saurait surpasser. Notre agen.
cement est des plus complets ; néanmoins nous n'en resterons
pas là, nous nous perfectionnerons encore en suivant l'esprit
inventif de notre époque.

C'est pourquoi nous pouvons vraiment dire "Vous
deviendrez un de nos clients",
Notre assortiment, de chocolats, biscuits et autres
confiseries de première qualité est des mieux composé.
Quels que soient vos besoins, nous sommes sûrs de pouvoir
y répondre. Tous les articles que nous délivrons ne
craignent aucun reproche. Nous sommes spécialistes dans
beaucoup de lignes et experts dans toutes celles que nous
vendons. Nous avons l'expérience du métier ; le record
de nos ventes le prouve abondamment. Vous allez avoir
besoin d'une bonne provision de biscuits et de confiseries
pour la nouvelle saison. Demandez et consultez notre
catalogue et nos prix.

The Montreal Biscuit Company
MONTRAL

Fabrique de Biscuits et de Confiseries.

EN •CRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ 'LE PRIX COURANT"
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LE PRIX COURANT

Epiceries et Provisions.
VINAIGRE

Les prix du vinaigre sont aigmentés
de ic par gallo&.

Nous cotons, prix nets:
Bolîman, cruches paillées, 4

gall. imp. .... ... cruche o.oo 2.20
Domestique triple,* ceruches

paillées, 4 gal. imp., cru-
che......... .. 0 1.40

72 grains.....le gall. 0.00 0.13
88 grains.....le gali. 0.00o Oit
177 grains (proof). le gal 0.00 0.20

THES
Iy a une très bonne demande pour

les qualités moyennes. Le commerce
souffre du manque de thé à bon mar-
ché.
EPICES PURES, GRAINES ET SEL

Assez bonne demande.
Nous cotons:

Ailspice, moulu.....b
Anis........
Canary Seed .

Cannelle, moulue...
Cannelle en mattes
C~louîs de girofle moulus
Clous de girofle entiers.
Colza..... ..
Crème dç tartre. ..
Gingembre moulu...
Gingembre en racine
Graine de lin non moul.
Graine de lin moulue
Graine de chanvre
Macis moulu .. .
Mixed spices moulues..
Muscade. ..
Muscade moulue .... ..

0.15 o.18
0.10 0.12
0.041 0.06
0.20 0.24
o.18 0.22
0.00 0.21
0.20 0.23
o.o6 o.o8
0.00 0.23
0.20 0.30
0.17 0.20
0.00 0.07
0.07 0.08
0.041 o.051
0.75 1.00
0.18 0.22
0.35 0.50
0.00 0.50

Piments (clous ronds) .. 0.10 0.
Voivre blanc rond 0. 221.a~
Poivre blanc moulu. .. 0.23
Poivre noir rond 0.1..
Poivre noir moulu 0 .10
Poivre de Cayenîne pur. 0.21
W hole pickle spice .. .. "0.1t)

Sel fin, quart, 3 lbs.....2.95
Sel fin, quart, 5 lbs.....00
Sel fin, quart, 7 lbs.....2.80
Sel fin quart, 10 lbs....0.00
Sel liin, quart, 2o lbs.....o.
Sel fin. à sac, 56 lbs. .. o.oo
Sel fin, sac, 2 cwtS......0'00
bel fi, eiî quart de 28o lbs.

Urdinary fine..... .. 0
ine......... ..

Làairy.........o.oo
Cheese........0.00

Gros sel, satç........6o
ORGE

Nous cotons:
Orge mondé (pot) .. sac o.oo
Orge mondé (pot) .baril o.oe
Orge mondé (pot) moins

d'un sac ... ....... L 0.00
Orge perlé (p.earl) .. sac o.oo
Orge perlé (pearl) ... lb. o.oo

LEGUMES SECS
Très bonne demande.
Nous cotons.

Fèves de Lima de Cal., lb o.o8
Fèves blanches, Can. .. IL 0.04à
Fèeves jaunes .. .. minot 2.00
Flageolets (haricots), sac

de 220 lbs. .... .... l. o.oo
Lentilles, par sac .... lb. o.oo
Pois verts N.i i . .la lb. 0.64

15
0.25
0.27

0.17
0.20
0.25
0.20
3-.05
2.95
2.85
2.75
2.75
0.40
1.50

1.8o
2.05
2.15
2.45
o.6

3.6
7 .50

0. 04
4 .75
o .osi

0.09
0. 04i
2 10

0.10
o.o6
0.05

Pois à soupe No i, jaunes,
Pois fendus, le sac. ...... 0.00 3.20
lile-d Inue a soupe, cassé,

le sac 0.00 2.6o
RIZ

Très~ bonine dlemnide. les riz B3, CC,
I ndia Bright et Lustre sont cii hausse
de ioc.

Nous cotons:
Riz importés:

Riz Patna, sacs de 56 lbs.,
suivant qualité IL o.l. ~.oo o.oSl

Riz Carolina...... .. 8 o.o9
Riz moulu....... .. 4 0.06
Riz soufflé (puffed) cse de

36 paquets de 2 pintes . 0.00 3.60
Riz décortiqués au Canada:
Les prix ci-dessous s'entendent f.o.b.

Montréal:
Qualité B, sac de ioo lbs. 3.65 3.75
Qualité CC, sac de ioo lbs. 3.55 3.65
Sparkle.........4.70 4.80
]nidia Bright (sac i00 lbs.) 3.75 3.85
Lustre..........3.85 3.95
Polished Patna......3.85 3.95
Pearl Patna ........ 4.10 4.20
Mandarin Patna.....4.35 4.45
Imperial Glacé Patna .. 4.60 4.70
Crystal japan .. ...... 5.05 5.15
Snow Japan .. .... .. .... AS 5.25
Ice Drips japan.....5.30 5.4
Korean Glacé ....... 4.55 4.05s

FRUITS SECS
Très forte demande. Les raisins de

Corinthe, de Valence et les pelures de
fruits sont en hausse de ic par livre.
Certaines qualités de figues sont épui-
sées.

Les e2onnaisseurs
APPRÉCIENT LES CELÈBRES

PIPES "1PETERSON"1
Tous leu marchands de tabac soucJeux de leur

réputation devraient avoir cette marque en magasin.

Seule et unique maison au Canada réparant et fabri-
cant les pipes et articles de fumeurs en tous genres.

Propriétaires des

MIONU ilU MINES

Seuls dépositaires des Tabacs et Cigarettes
de la Régie Française.

GENIN TRUDEAU&GCIE
22 RUE NOTRE-DAME OUEST, - -MONTREAL.

EN'EC1lIVANT .AUX ANNONCEURS, CITEZ. "LE PRIX .CO0 ,URANT"
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Nous cotons:
IJattes et Figues:

Dattes cri vrac .. . . i IL 0.00 -0.o51
Dattes en pqts. de i lb... 0.061 0.071
F'igues sèches enx sac, 3

couronnes .. .. ...... IL O.0a 0.10

7 couronnes.....lb. o.091 o.ioi
5 couronnes.....L o.ioi o.iii
0 couronnes.....L 0.12 0.13
9 couronnes.....L 0.14 0.15
16 onces......bte o.ioi o.iii
Io onces.......bte 0.07 0.071
Raisins de Corinthe IL. lb.

Corinthe Filiatras, en vrac o.o8 o.o81
Loriinthe Filiatras eni car-

tons i' lb........o.og o.og.l
Raisins de Malaga lb. lb.

Rideau.......bte 0.00 2.50
Bialmoral.......bte 0.00 3.00
Orléans.......bte 0.00 4.00
Royal l'xcelsior ... bte o0.00 4.80

Raisins Sultana Ilb. lb.
En vrac........ .. 0 0.12
Cartons i lb.......0.13 0.13à

Raisins de Valence lb. lb.
Valence fine off Stalk btes

de 28 lbs..........07t 0.08
Valence Selected, btes de

28 lbs.........o.o8i o.o81
Valence Layers, 4 c ou r.,

btes de 28 lbs. .. .. ... 084 0.08Î
Raisins de Californie lb. Ilb.

Epepinés, paq. i lb., fancy (manquent)
Epépinés, qpt. i lb., rhoix. (manquent)

Ni~ix et Amandes lb. lb.
Amandes Tarragone ca*. 0.13 0.14
Amandes Valence écle 0.33 0.35
Avelines.........0.12 0.14
Noix Grenoble Mayette .. o.i8 0.19
Noix Marbot .. ....... 0.14 0.15
Noix de Bordeaux écalées 0.34 0.36
Noix du, Brésil .. .... ... 0.171 0.181

LE PRIX COURANT
Noix de coco rapccs, tui

seaux, par 15 ou 2o lbs- .02oi 0.2
Noix de coco rapées cia

boites de 5 lbs. .. ...... 0.00 0.21
Noixdce coco ràpées, àla lb. 0.00 0.25
Noix Pécan polies, moyen-

nes......... .17 o. i8
Noix Pécan polies Jumbo. o.î id0.19
Noix Pécan cassées .. .00 0.00
Noix Tarragone .. ..... .0151 o. 161
Peanuts nont rotues, Sun 0.00 0.10c
1>eanuts non rôties, B"fn

'lon..........0.00 0.11
I>eanuts non rôtieýs,**Coon. 0.00 0.071
l'caits rÔties, Coon .. o.oq o.ogi
Peanuts rôties, G. ...... o.o o.ioi
Peanuts non rôties, G. 0.00 0.o8i
1>eanuts rôties, Sun .. 0.11J 0.121
l'eanuts rôties, Bon Ton 0.12J 0.14
Pruneaux 30/40........0.00 0.14
lPruneaux 40/50........0.00 0.13
Pruneaux 50/60........0.00 0.12
Pruneaux b0/70...... 0.00 0.11
Pruneaux 70/80........0.00 0.10
Pruneaux 80/go..... .. 0 o.091
Pruneaux go/100.........0.00 o.og

Fruits évaporés lb. lb.
Abricots, boite 25 lbs...... 0.15
Nectarines........o.ogi 0.11
Pêches, boites 25 lbs......0 0.12
Poires, boites 25 lbs....0.00 0.14
l'onimes tranchées évapo-

rées .. . . btes de 50 lbs. 0.00 0.101
Pelures de fruits lb. lb.

Citron......... .. 1 0.12
Citronelle........0.14 0.15
Orange........ .o.i 0.12j

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conserves de Légumes

Très bonne demnde.
A\uti cuuis: Par doz.

Grouipe, (iroupe
No2 Noz

Asperges (Pointes), 2 lbs. 2.95 3.00
Asperges entiéres can., 2 lbs. 0.00 2.50
Asperges Californie, 2 lbs. 0.00 .3.()5
Bietteraves tranchées, 3 lbs. 0.00' 1.30
blé d'Inde.. ..... 2 lbs. 1.00 o.oo
ble d'Inde en élis .. 3 lbs. 0.00 1.75
Catsup, bte 2 lbs. . doz. 0.00 .8
Latbup, au gal.. ... doz. 0.00 5.00
Charnpgnons hôtel, boite .0.13 0.14
Lîaipignions ier choix .19.î 0.20
Chamipignions choix, boites o. 17 o.1i8
Choux de Bruxelles imp. . 0.16 0.17
Choux-fleurs....2 lbs. 0.00 1.65
Litrouilles.....3 lbs. 0.00 o.99
Citrouilles......gai. 2.75 3.00
Epinards......2 lbs. 0.00 1.40
Epinards......gaI. 0.00 5.50
Epinards imp.....bte o.î1 0.12
Feves Golden Wax .2 lbs. 0.971 1.00
Féves Vertes ... 2 lbs. 0.00 1.00o
Féves le Lima ... 2 Ibs. 0.00 1.35
Flageolets importés .. bte 0. 131 0.15
Haricots verts imp. .. bte 0.13 0.17
Macédoine de légumes, bte o. i0 o. ii
Marinades en seau .. gal. 0.00 0.70
Petits pois imp. moyens bte o-il o.îli
Petits pois imp., mi-fins, bte 0.12 0. 121
Petits pois imp., fins, bte o. 16 0.17
Petits pois imp., ext.fins,bte 0.17 0.1î8
Petits pois imp., surfins, bte (manquent)
Pois Can. English Garden 0.00 1.35
Pois Can. Early June. .00. 1.50
Pois Sweet Winkle ...... 0.15 0.16
Pois Can. Ext. Fine Sifted 0.00 1 .90
Succotash.. .. .. ... 2 bs. 0.00 1.15
Tomates, 3 lbs. .... doz. 0.00 1.75
Tomnates importées, gaîll. 0.00 1 .40
Truffes, J boite .... .... 5.00 5.40

Conserves de fruits
Très bonne demande.
Nous cotons: Par doz.

Groupe Groupe

Demandez le célèbre.

Sp015"Em-POIS CHINOIS"
,&E~S7  Fabriqué par MOULIN OCÉAN.

V... ,~icfRS.C'est le meilleur Amidon!
Sa renommée s'étend aux quatre coins
du monde.

Il est employé dans toutes les villes et
tous les villages du Canada.

L'essayer, c'est l'Adopter!

"L'EMPOIS CHINOIS"
empèse le linge de façon parfaite, il lui donne un joli brillant, sans en altérer la blancheur.

Adoptez "EMPOIS CHINOIS" votre linge sera blanc comme neige.

EN VENTE CHEZ TOUS LES EPICIERS EN GROS DU CANADA.



Abricots de Californie,
2i lbs. 0.00 3.50

Ananas coupés en dés,
ii lb. o.oo i.4o

Ananas enîtiers importés,
li Ilb. 1.40 1.45

An:anas tranchés imp. 2 lbs. 0.00 2.00
.Ananias entiers (emp.

Can.) .. .... ... 3 bs. 0.00 2.30
Ananas tranchés (emp.

Caîi.) ...... .... lbs. 0.00 1.75
An~ianas râpés (emp. Cati.)

2 Ibs. 0.00 1.771
Bluets Standard .... doz. 0.00 1.25
Cerises rouges avec noyau,

2 lbs. 1.55 1.554
Fraises, sirop épais . 2 lbs. 0.00 2.25
1'raises (confitures). .. ... 1.35 2.20
Framboises, sirop épais,

2 lbS. 2.00 2.02J
Gadeiles rouges, s i r o p

épais.. -.... ... 2 lbs. 1.971 0.00
Gadelles noires, s iro p

épais,...... ... 2 lbs. r.90 0.00
Groseilles, sirop épaiS,2 lbs. 0.00 2.00
M1ariîîades cati. i gai . gal. 0.00 o.go
llres, sirop épais 2 I bs. o.oo i .6o
Olives, i gai... ... gal. 1. 271 1.79
Pêchies jaunes ... 2 lbs. 0.00 i.90
Pêches ......... 3 lbs. o.oo 2.90
Poires (Bartlett) .. 2 lbs. o.oo î Sa
Poires .. .. .. .... 3 bs 0.oo 2.40
Pommes .... .... 3 lbs. 0.00 i.10c
Pommes Standard .. gai. 0.00 3.05
Prunes Dainson, sirop épais

2 lbs. i. io i. i5
Prunes Lombard, sirop épais,

2 Ibs. 0.871 0.90
Prunes de Californie, 21 Ibs. 0.00 2.75
Prunes Greengage, sirop

epais .... ..... 2 lbs. o.oo 1.30Rhiubarbe Preserved, 2 lbs. o.oo 1.55
Rhubarbe .. .. ..... gal. 0.00 3.52J

Lk PRIX COURANT .
Fruits sous verre, flacons de i chopine:
Fraises.......doz. 0.00 3.00
Pêches.......doz. 0.00 2.85
Cerises rouges .. doz. 0.00 1.95
Cerises blanches .. doz. 0.00 2.25
Cerises noires....doz. 0.00 2.40
Framboises.....doz. 0.00 2.40
Mûres.......doz. 0.00 2.40
Gadelles rouges .. doz. 0.00 2.40

Conserves de poissons
Très bonne demande. Le prix du àau-

nuon rouge de printemps est plus élevé
de 20C par douzaine.

Nous cotons:
Anchois à l'huile (suivant

format) .... ..... doz. 1.60 4.50
Caviar .. ..... à lb. doz. 3.12 3.25
Caviar .. ..... i lb. doz. 6.15S 6.25
Caviar...... lb. doz. 12.00 12.50
Clamns... .. 1lI> doz. 1.20 1.35
Crabes.......i Jb doz. 3.75 3.90
Crevettes en eam~, bte. 0.00 i .8o
Crevettes en saumu 1e,

boites .... ..... 2 lbs. 0.00 3.00
Crevettes sans saumure,

tlb...........0.00 1.75
'lb...........0.00 3.25

Finnan Haddies ... doz. 1.15 1.20
Hlarengs frais, importés,

doz. 1.10 1.45
Harengs marinés, imp. 1.40 I-Ù5
Harengs aux Tom., imp 1.35 1.40
Harengs kîppered, imp. " 1.45 1.70
Harengs imp., bte ioo, bte 1-70 1.75
Harengs Canadiens, sauce

tomates .. .... ..
Harengs Labrador
Hârrengs Labrador
Homards, bte plate, i
Homards, bte plate, 4
Homards. bte haute, i
Huîtres (solid meat),

brl.
ibrl.
lb.
l b.
lb.
5 oz.

1.15 1.40
0.00 5.75
0.00 3.10
(mîanquenlt)
2.90 3.00
(mîanquîent)

doz. 0.00 1.40

Huitres (solid meat), iooz.
doz.

Huîtres.......i lb.
HiUitreS......2 lbs.
Morue étuvée, cse, 100 lbs.
Morue NO 2........lb.
Morue No i........lb.
Nloruce gross e i quart lb.
Royans aux truffes et aux

achards .. ........ bte
Sardines canad. .. ... i bte
Sardines can. .. i btes, cse
Sardines françaises, à btes,

bte
Sardines françaises, J btes.

bte
Sardinies Norvège (J bte)

cse
Sardines Norvège (4 bte)

cse
Sardines Royan à l'huile, J

bte....... .
Sardinies sans arêtes
Satimon Labrador îoo lbs.
Sauimon rose Cohoes, Fra-

ser River, boite plate
Saumon rouge:.
liorse Shoe et Clover Leaf,

boite haute. i lb. .. doz.
Horse Shoe et Clover Leaf,

boite haute, i lb. .. doz.
Horse Sluo'e et Claver Leaf,

boite plate, i lb. .. doz.
Saumon rouge Sockeye

(Rivers' Inlet), bte hau-
te, i lb. .... ..... doz.

Saumon rouge du printemps,
lite liante, 1 l). .. elnz.

Sautnon liumpback. 1 lb.
doz.

Truite de mer .. 10 lbs.
Truite de mer. J qrt...

PI4ONE BEAUCE PHONE BELL

La Compagnie P, Cliche, Limitée.
MANUFACTUIRE

de Balais, Brosses, Pinceaux, Planches
à Laver, Manches de Haches,

Marteaux, ,6CanddOdspot Pics,
Herminettes.

8@Spécialité d'ouvrages en Bois Tourné. -Q&

BEAUCE -JONCTION, Qué.

QUBB13EC STrBAMSHIP CO.. LiITISI.

LIGNE DU ST-4.AURENT.

Beu'mudet i àpartir de $0
Le v'peur rampide B13RMUDIAN à double hélice. 3.6oo tonnes.pqrtlr* deN or y 3 P- - - les il et 23 Novembre et tous lea dixiaurs après.Quille double, ventilateurs électriques. télégraphie son, fil.
ANTILLES. - Le nouveau SS. GUIANA, 3,700 tonnes, le SS. P&.R IMA,

310S0 tonnes, le SS. KORONA. 3,000 tonnes, partent de New-York, les14 et 28 Novembre à 2 hrs p. m., pour St-Thomas. Ste-Croix, Si-Christophe,Antigua, la Guadeloupe, la Dominique, la Martinique. Ste-Lucte. laBarbadeet 1eMerara.
Pour renseignements complets. s'adresser à W. H. Henry, 28 rueSt.Jacques. W H. Clancy, ilo rue St-jacques. Tha. Cook* & Son: 530 r"eýitOrCatherlne-touest Houe &t Rivet, 13 Bonlere;rd St- saurent. ou J. G.

BrOck & Co.. 2; 1 rue de,% Commissaires. Montréal, A. E. Outerbridge
&CO., Broadway. New-Tork. Quebec Steamshlp Co.. Québec.
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0.00, 2.35
0.00 1.25
0.00 2.15
0.00 6.75
0.00 0.04
0.05 0.054

(manque)

0.17 0.18
0.37 0.38
3.25 3.50

0.15

0.22

0.31

0.50

7.50 11.00

17.00 18.00

0.40 0.42
0.23 0.24
0.00 8.50

0.00 1.50

2.42J 2.45

1.52J 1.55

2.471 3.00

(manque)

0.00 2.10

0.90 1.00
0.00 7.25
0.0oc 6. 50

**~mT V~I~eIUI LES TRAINS PAR-
TENT DE MONT-

£~ RALs

De la Gare Windsor pour:
PORTLAND, b9.oo a.m.
BOSTON. LOWELL, ag oo a.m. a8 oo p.în.
TORONTO, CHICAGO>, a8.45 a.m. aio.oo p.n. et
aIo.45 pti, ,pour TORONTO-NORI).
OrTAWA.h8.35 a ni., cS.55 arn., aro.lu artn., b4.Oo

p.m., f7-50 p.iin. ao9 50 p iii. alo 30 Pin.
SH!ERBROOKE et LENNOXVII.LE b8i.25 a.m.

b4.3o p.m., a7.25 pi.
HALIFAX et MONCTON, (17.25 p.Mf
S3T-JOHN, N.B., a7.25p.ni
ST-PAUL. MINNEAPOLIS, a9.50 p*."*
WINNIPEG,VANCOUVER,aio. Jo a.m. aîO.3G pin.1

De la Gare Viger pour:
QflEBEC, 119 .0o g.m., ai.30 P.111, ai .30 P.111.
TROIS-RIVIRRES. b9.oo a in., cg. 10 a. .ai.30

p. pin S. p m., a 11.3o P .
SHAWVINIGAN FALLS et GRAND'MERE, q.uoo

a.în..c9.îoa.ml. aI.30P.11l.
JOLIETTE. b8.20 p.m., b9.ooa.m., b5.oo pi.
SAINT-GABRIEL, b9.ooa.ni., bS.oo pi.
OTTAWA, h8.3ù a.ni., 1)5.30 Pili.-
SAINTE-AGATHE, aSi.45 a. li. (0) 1.45 P.1fl.,

NOMININGUE, r8.4,5 a 11i., 1) 4.<00 p.
a) Quotidien. (b«- Quotidien, excepté Dimanche (c)

Dimanche seulement. (t) Lundi, mercredli et ven-
dredi. (i> Samntdi seulement, (d) Quotidien, excepté.
samedi. iDimanche seulement.

BUREAU DES BILLETS
ENTRE218 rue Saint-Jacques, LSRE

ST.PIERRE et MoGILL.
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FROMAGES IMPORTES
'On cote le fromage de Gruyère:

Fromage entier de 27 lbs. ou de 8o lbs.,
27ic à 30C la livre.

En quantité moindre, 30c la livre.
Le fromage de Roquefort se vend de

33c à 35c la livre et le limbourg de 21C
à 22C la livre.

On cote encore:
Gorgonzola........lb. 0.40
Edamu..........lb. 0.35

PRODUITS CHIMIQUES ET
DROGUES

Nous cotons: 'd 3 b. b .iAcide borique, bris de36lsl.oî
Alun, barils de 336 lbs.....L o.oil
Alun, barils de 112 lbs.....L 0.02
Arcanson, lb. ... ....... 0.031 0.041
Blanc de céruse, bris de 336 lbs.

ioo lbs. .. .... ........ o.6o
Bois de campêche .. . ' lb. 0 2 0.03
Borax en cristaux, bris de 336

lbs............L o.o5
Borax en poudre, bris 112

lbs.........lb. o0.05 o.o6
Boules i mites.....L o.oo o.oo
Camomille .. ....... lb. 0.00 0.30
Campéche (Extrait de):
Boites de 12 lbs. .. ... L o.oo o.o8

.24 lbs., pqt. de i lb. " o.oo o.o81
Camphre, la livre .. ..... o.oo o.8o
Carbonate d'ammoniaque, bis. 112

lbs..........4 lbs. o. i0
Cire blanche pure I.L 0.40 0.45
Couperose, bis. 370 lbs .. lb. O.oîj
Crème de tartre ......... lb. 0.24
Gélatine rouge en feuilles lb. o.6o
Gélatine blanche ent feuilles, lb. 0.35
Gélatine Knox en feuil., doz. 1.25 1.30
Gomme arabique ... lb. 0.15 o. 16
Houblon pressé.....L (manque)

Lessive commune... .... doz.
Lessive commune ... grosse
Paraffine pour cierges, IL 0.i0
Plâtre à terre, sac ioo îbs., sac
Poudre insecticide IL .. l. 0.0
Résine blanche.... .IL -0-03t
Résine G, suivant quantité,

............ 0.031
Salpêtre en cristaux, bIs 112

lbs...........lb.
Sel d'Epsom, sacs 224 lbs. IL
Soda à pâte, 112 lbs.... ..

Soda à laver:
Sacs 224 lbs., ioo lbs......75
Soude caustique en morceaux,

kegs So lbs. .... ... keg 1.50
Souifre en bâtons, bIs 336Ibo., lb.
Soufre moulu sacs 112 lbs. 1.65
Tourteaux de lin moulu, lb. 0.06
Vitriol, bris.......0.05J

-BOUGIES ET CIERGES

0.35
3.75
0.12
0.70
0.50
0.05

0.041

0.05
O.oii
2.00

o.80

i.6o
o.oîl
1 .70

o.o6

Nous col>ons:
B. Paraffine en vrac boite de 40 lbs.:

6 à la IL......L 0.00 0.071
12 à la lb......lb. o.oo o.10o

B Paraffine, 6 à la lb. . .8 0.09
B Paraffine, 12 à la lb. .. o.o81 0.091
Bi Stéarine, 14 oz. 6 et 12 .. 0.00 0.12
B Stéarine, 16 oz, 6 et 8 .. 0.13 0. 141
Cierges approuvés .. .. lb. 0.00 0.374
Cierges non approuvés lb. 0.00 0.15

PLATS EN BOIS
Nous cotons:

O'vales de i lb., crate
Ovales de i lb., crate
Ovales de 2 lbs., crate
Ovales de 3 Ibs., crate..
Ovales de 5 lbs., crate..
Carrés de 4I L, crate..
Carrés de i lb., craie..
Carrés de 2 lbs., crate..
Carrés de 3 lbs., crate. .
barrés de 5 lbs., crate ..

0.00
0.00
o.00o
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

0.25
0.25
0.371
0.374
0.40
0.274
0. 271
0.35
0.45
0.50

CUVETTES EN BOIS
Nous cotons:

Cuvette No o, la doz.. ..... 5
butvette No i, la doz.......8.5o
Cuvette No 2, la doz.......7.00
Cuvette NO 3, la doz.......6.oo

EPINGLES A LINGE
EpingLe-s ordinaires:

Boites de 5 grosses ... la bte o.ôo
Lpingles à ressort:

Boites de 2 grosses ... la bte o.oo

BALAIS
Nous cotons:
Avec manches ordinaires. La doz.

5 cordes.........4.50 5.00
4 cordes........ .00 3.75
3 cordes.........0.00 3.25
2 cordes.........0.00 3.00
Mêélés de jonce, 4 cordes.. 0.00 3.10
A long manches .... ... 0.00 3.25

Avec manches bambou:
4 cordes.........4.25 5.50
A long manche......3.00 3.50
iJ'enfallt, 2 cordes......0.00 1.25
D'enfant, i corde .... .... 0 o.95
Manches de faubert (mop), doz. 1.20

ALLUMETTES
Nous cotons:

Té'legraDh, bte de 10 gL ..... 4.80
Teléphone, bte de 10 gr.....4.70
Tiger. bte Je 10 gr....4.30 à 4.45
Headl ight, bte de i gr......4.65
King Edward, bte de i gr....3.70
Eagle. bte de i gr.. ..... 2.15
Silent, bte de i gr........2.50
Silent. bte de 50 . . 5.35
Rising Star, bte de i gr.....6.15

Pour quantité de 5 caisses assorties
ou non, fret payé pour tous les points
de la province de Québec.

Le prix de $4.30 pour les allumettes

SEULE DOUBLE VOIE PEIRURH

Entre MONTREÂL, TORONTO, HAMILTON. NIAGARA FALLS
DETROIT et CHICAGO.

A TORONTO en 734 HEURES par

"'VINTERNATIONAL LIM!ITED"1
LE TRAIN LE PLUS RAPIDE DU CANADA.

Part de Montréal à 9 a. m., touit les jours

QUITRE TRAINS EXPRESS PAR JOUJR
MONTREAL, TORONTO et VOUEST.

0.00 a.m. - 0.45 a.m. - 7.30 p.m. - 10.30 p.m.

Wagonx-huffets, salon et bibliothèque suir les trains de tour.
W.4gons.lits Puliman éclairés à l'électricité, avec lampts pourlire .u uit sur les trains de nuit.

MONTREAL.- NEW-YORK, via D. & H. Co.,- a 8.35
a.m., b.3.oo p.m., a7.25 p.m.:

MONTREAL - BOSTON - SPRINGFIELD, vià C. V.
Ry.-a8.3i a.m., a8.3o p3.m.1

MONTREAL-OTTAWA, a S. 3 0 a.m., b3 -55 P.-m.
a 8.oo p.m.

MONTREAL -$HERBROOKE - LENNOXVILLE.
a 8.oo a.m., b4.i6 p.m., a 8.15 p.m.

aTous les jours, bTous les jours excepté le dimanche.

Bureaux «les billets en ville: - 13o Rue St-Jacques, Tél. Main
6goS, ou Gare Bonaventure.

La Ligne Royale
Les plus beaux et les plus rapides paquebot& de la

route canadienne.

"ROYAL EDWARD " - "ROYAL CEORCE'
Détenant tous les records.

HALIFAX A BRISTOL
Tous les quinze jours-La MERCREDI. Serviteurs par-

lant le Français. Excellente cuisine. Confort insur-
passable.

Autels avec accessoires sur tous nos bateaux pour la célé-
bration de la Sainte Messe.

S'adresser pour détails. à
HOME à. RIVET, 9 Boulevard St-Laurent.
THOMAS COOK à SON, 530 rue St-Catherine Ouest

ou à la
COM MEOII DE NAVI6ATION DU CANADIEN NORD,

Liile
Edifice du Canadien Nord.

226-230 rue St-Jacqueis, MONTREAL.
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,*Tiger" ne s'applique qu'à la province
de Québec seulement.
FICELLE ET CABLE DE COTON

401 ETC.
L a ficelle dle coton 4 brinls est el, bals-

'c de ic par livre.
Nous cotons:

Ficelle 4 brins...... . 0. 23 -i o. M
1Ficcllc j brins......L 0. 20 0. 211
( irde à linge, cii rouI., IL 0.00 0.22
Corde à linge, 30 pds. doz. o.oo o.9o
Corde à linge, 40 pds .doz. o.oo î.îic
Corde à linge 5o pds .doz. o.oo i.40
Corde à linge, 6o pds . doz. 0.00 î .8o
Coton à chandelle .. .. IL 0.00 0.31
Câble Sisal, 7/16 et plus o.oo 0.09
Câble Sisal, 9 .. .... ...... 0 o.o91
Câble Sisal. 5/16......0.00 0.10
Câble Sisal. j ....... .0. o.10o
Câble Sisal, 3/16.... .. 0 o. ioi
Ligneul No 8...... .... 0 0.58
Ligneul No io o........00 o.65
L.igneul No 12.........0.00 0.68
Ligneul No 15.........0.00 0.75

PAPIER D'EMBALLAGE
Le papier manille, en rouleau est coté

à 2C1.a livre.
MECHES, BRULEURS ET VERRES

DE LAMPES
Nous cotons:

Mèches No 2..........lb.
Mèches No i...........L.
Mèches No o .... ....... lb.
Brûleurs NO 2.........doz.
Brûlleurs No i........ doz.
Brûleurs No o......doz.
Brûleurs, dessus verre (A), doz.
Cheminées (first). NO 2. .. doz.
Brûleurs, dessus verre (B), doz.
Cheminées (first), No i. .. doz.
Cheminées (first), No o. .. doz.

0.20
0.15
0.12
o.8
o.6
o.6
i .65
o.6o
1.00

0.44
0.41

Cheminées (climax), No 2 .doz. o.62
Cheminées (climax), No i .doz. 0.46

SAVON DE CASTILLE
Le savon de Marseille en seau se vend

$4.25 la caisse et de 9c à à toc la livre,
poids net, blanc ou marbré.

GRAISSE A.ROUES
On cote:

Graisse Impérial, en lots de
grosse..........doz.

Caisse de 4 doz......doz.
Graisse au mica.

Boites de i Ilb. (Par 3 doz.),
doz......... .. 9

Boites de 3 lbs. (par doz), doz.
HUILE D'OLIVE

0. 52J
0.55

0.95
2.50

Nous cotons:
Huile Loublon:

Pintes..........0.00 3.00
Chopines........0.00 1.30
1chopines....... .. 0 o.65
Les huiles d'olive surfines sont cotées:

Estagnon J gal.......1.25 1.30-
Estagnon i gai......2.40 2.50
Estagnon 5 gai., impérial o.oo 9.50
Bouteilles 4 Oz...... . 2.25 2.35
Bouteilles 8 oz....doz. 3.50 3.60
Bouteilles 16 oz. doz. 6.oo 6.25
Litres.........8.75 9.00
i litres.........6.00 6.25
litres.........3.50 3.60
L'huile d'olv Barton et Guestier est

cotée:
Qrts..........7.75 8.oo
Pts...........4.371 4.50
jpts..........2.45 2.50

HISILE DE CASTOR
Nous cotons:

Bouteilles de î oz
Bouteilles de 2 OZ.

Grosse. Doz.
S3.6o $0.35

5.00 0.45

Bouteilles de 3 oz.....6.00 0.55
Bouteilles de 4 Oz.....7.25 0.65
Bouteilles dc i chopine 11.50 1.10
Bouteilles de 1 chopine . 17.50 1 .60
Bouteilles, de i pinte 28.00 2.50
Lstagnon de 40 lbs.....0.00 0.11
Quart, Ilb......... .0.0. oi
Moins d'un quart, gaI. 0.00 1.14

HUILE DE FOIE DE MORUE
Nous cotons:
Bouteilles carrées de 16 onces, $3.75

la douzaine; chIopinles, $2.40 la douzaine;
i chopines. $1 .75 la douzaine.

HUILE DE COTON
Nous cotons:

Aun baril.........0.90 1 .10
Moins d'un baril......0.00 1.40
HUILE DE RICIN PHARMACEU-

TIQUE
Nous cotons au quart, par livre, toc;

le gallon, $1.20; en estagnon, par livre,
9C à IOC.

VASELINE
Nous cotons:

"Bleu Seal"
Blanche No i.........rosse 10.00
Blanche No 2 19.20
Jaune No i..............6.72
Jaune NO 2.............14.40

2e qualité No 1 .... 4.68
2e qualité NO 2........ 7.50
Jaune No i..........doz. o.6o
Jaune NO 2..........doz. 1.25

Escompte 5%7 sur les prix cotés à la
grosse et net sur les prix à la doz.

HUILE DE PETROLE
Nous cotons:

Pratt's Astral Oil .. le gaI. o. i9î
Standard Acnie.....le gaI. o. 16
Pétrole canadien.....le gaI. o.14
Cheminées (climax), No o . doz. 0.43

AVIS DE DIVIIDENDE

- BANQUE D'HOCHEILÂGA
AVIS est par les présentes donné qu'un dividende de

deux et un quart pour cent [2X], égal au taux de NEUF
POUR CENT [9%]J par an, surile Capital payé de cette ins-
titution, a été déclaté pour le trimestre finissant le 30 no-
vembre prochain et sera payable, au bureau-chef de la Ban-
que en cette Ville et à ses succursales, LE ET APR ES LE
lier DECEMBRE PROCHAIN, aux actionnaires inscrits
au registre le 16 novembre prochain.

L'Assemblée annuel le des actionnaires aura lieu au bu-
1 reau-chef de la Banque, à Montréal, mercredi, le 20 décem-

bre prochain, à midi.
Par ordre du Conseil de Direction.

M. J. A. PRENDERGAST,
Gérant-Général.

LA BANQUE MOLSON
INC0RPORÊE EN iSS5

Bureau Principal, MONTREÂLI.
CAPITAL PAYÉ $4,000.000
FONDS DE RESERVE 4,600,000

. . JAMES ELLIOTW ;; Oé,sn.éér
A.0 uRtNPORD, Inspeoteur en Chef et Surintendant 9esuooursales

SUCCURSALES DANS LA PROVINCE Dg *MEC o
Arthabaska Maisonneuve~ ami

jBedford Market and Harbout- S.Inf,.Céu.ire
IChicoutimi Côte des Neiges- Uatqte-Pavie station
irurmodvill Côte St-Paul Sitturs. Que.
Fraserville et Rivière Boulevard St.IAurefit Salnte-Tbérèse de

du oup Station Saint-Henri- llainville
KnwtnPierreville Victoriavi île

La~chine Locks Québec Waterloo
I rOlt.élR,~St Tcqes Rcmond

Rue Sainte-Catherine Roberval
8 Suceurules dans tout le Canada.Agences à Londres. Parie, Berlin et dans toutes les prtneipâles viilft du

nonde- Emission de Lettres de Crédit pour le commerce et lettres
Liulires pour voyageurs.

LA BANQUE NATIONALE
FONDEE EN 1860.

Capital $ 2,000,000
Réserve -- 1,800,000

Notre service de billets circulaires pour les voyageurs «"Tra-
vellers Cheques"' a donné satisfaction à tous nos clients ; nous
invitons le public à se prévaloir des avantages que nous offrons.

Notre bureau de Paris,
RUE BOUDREAU.

7, SQUARE DE L'OPERA,
est très propice aux voyageurs canadiens qui visitent l'Europe.

Nous effectuons les virements de fonds, les collections, les paie-
ments, les crédits commerciaux en Europe, aux Etats-Unis
et au Canada, aux plus bas taux.

LABAN~QUE PROVINCIALE DU CANADA
Siège Central s 7. Ià S Place d'Armes, Montréal, Cen.

Capital autorisé $2,000,000.00 Capital versé 1 .000,000.00
Réserve et surplus 438.674.40 au 3s Décembre i910

Conseil d'Admlnletratlon i Président: M. H I.APORTE, de Lapote
Martin & Cie. Administrateur Crédit Foncier Frano-Canâdiorlen

oVice- Président: M, W. P. CA RSLEY. de la maison en gros Carsiey
Sons & Co.; Honoratble L. BEAUBIEN, Ex-ministre de l'Agriculture
M. G. M. BOSWORTH. Vice-Président ~Canadien Pacific Railway Co."

iM. ALPHONSE RACINE, de la maison A Racine & Cie, marchand@ en
gros, Montréal ; M. I, J. 0. BEAUCHEMIN. propriétaire de la Librairie

Besuchemin Liée.; TANCREDR BIENVENU. Directeur-gérant; 1 W. L.
1 PORGET. Inspecteur;J A. TURCOT. Assistsnt.Inspecteur; Ai.PX

nOVER, Secrétaire.
Censeurs s Président: Honorable Sir ALEX. L.ACOSTE, Ex-juge

Ien chef de la Cour d'Appel ; Sir LOMER GOUIN, Premier Minittre Pro-
vincial dela Province de Québec ; Docteur E. PERSII.LIER I.ACHAPEL-

iLE. Administrateur du Crédit Foncier Franco-Canadien.
44 Succursales dans les Provinces de Québec, ontarlo.Nouveau Brunswick

Correspondants à rEtra.nger i Etats-Unis:. New-York. Boston
Buffalo. Chicago ;Angleterre. Prance, Aàllemagne. Autriche. Italie.
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Téléphone Main 553

ESINHARI & EVANS
Agents prIncipaux

SCO1TISH UNION & NATIONAL
INSURANCE COMPANY

0F EOINBURCH

CERMAN AMERICAN
INSURANCE COMPANY

NEW-YORK

et Courtiers Généraux d'Assurance.

Argent à prêter sur Biens Fonciers, aux
taux courants les plus bas. Demande

directe sollicitée.

BUREAU-
EDIFICE LAKE CF THE WOODS,
89, Rue St-Sacrement, Montréal.

OBTENUESPROMPTEMENT
Avez-vous une Idée ?-bI oui, demandez le

Guide de I'Inysùtsgur qui vous sera envoyé gratis
par Marlon & Marion, iagénleurs.ConseiIs,
Bureaux: 1 Edifice N'ew York Life. Montréal.et Washington. D. O

ASSIREZ-VOIJS
DANS

Io PARCE Ses Toux sont aussi avantageux

QUE que ceux de n*impurte t1uei.e
compagnie.

2e PARCE Ses polices sont plus libérales
QUE que celles de n'importe quelle

compagnie.
3o PARCE Ses garanties sont supérleti.

QUE ra à la géneralite de celles de$
autrescom pagniex.

4o PARCE La saes» et l'expérience de
QUE sa direction sont une garan-

tie de succès pour les années
futures.

10 PAROE Par-dessus tout. elle est une
QUE comppagnie Canadienne.

Frangais et bCs Capitaux res.
tent dans la Province de

* Québec Pour le bénéfice des
notres.

Siège Soolal s 7 Place d'Arme.
morTrRtAiL,

Assurances
OBLIGATIONS DE L'AGENT ET DU

GERANT ENVERS LE BUREAU
PRINCIPAL ET L'ASSURE

Le devoir réel de l'agent commence,
uquand il a atmené soit client à signer sa
dlemandle. Bleauîcoup de cas d'assurance
<>111 cauisé du trouble et amniié des pro-

cè,àcause dle miéthlodes défectueuses
employées pour remplir le blanc de de-
mande et particulièremecnt la clause con-
cernant la personne atit profit de qui la
police est émise.

Si cette personne est mineure, le pos-
tulant devrait être informé que, si ja-
mais il désirait faire un emprunt sur sa
polce. il nie lc pourrait pas. Dans un
liarcil cas, ont devrait avoir recours au
cliasîgenient (je bénéficiaire, niais eni
agissant ptrudenmment. et une telle police

'le dlevrait pas être faite payable aux
hiéritiers, à moins (lue l'assuré n'ait été
entièiremxent renseigné sur l'effet dlu
chiangemntt de la clause, dans le cas oùt
il serait inmpliqlué pécuniairement.

L e po:ulîtétant devenu un assure.
l'agent nec doit pus s'en désintéresser. Il
doit aller le voir de temps à autre, pour.

saorsi qîuelqjue chiangemient dans sa si-
tuation nécessite le réarrangemient de la
clati:e dlu bénéficiaire, l'augmentation (le
,(on ;t>suiranice, ou sa cession; dans ce
<lernier cas, l'agent doit se renseigner
pîarfatitement avant <le faire exécuter par
soit clienit une cessioni qui pourrait im-
mlobtiliser tle manière <lsastreuise sont as-
stira nc e

L'agenit dtoit déconseiller fortement les
emprunts sur polices et montrer le dan-
ger dlutne pterte irrémédliable <le protec-
tion. A\ ce point de vue ont peut employer
(le nombreux arguments (tîi, bien expo-

(Ws dourneroiit l'assuré <le ces cml-
prtînî (tue le bénéficiaire dtoit rembour-
s er.

L'n dle., meilleur., services <lue l'agent
puisse rendre à l'assuré ou à la compa-
gnie consiste à insister sur le prompt
paiement des primes lorsqîu'elles sont
dlues,, p)arce que c'est une particularité
(it genre hiumain que pîus on lui fait de
concessions, plus il en demanîde; si un
assuré obtient uit délai <l'uîî jour, parce
qîu'il lui est alors pltus commode de payer
sa Prne lsera porté dans l'avenii à

Les Prévoyants du Canada
Asaurano. Fonde de Pension

CAPITAL AUTORISE S500,000

Ashetez des Parts des Prévoyantes

Parce que c'est un placement sans
pareie '

Parce que c'est avec la plus petite
prime, la plus grosse rente;

Parce que c'est la seule compagnie
à "Fonds Social" faisant une sp(ciali.
té du Fondu de Pension.

Bureau à Montréal

Chambre 22,
Edifice "La Patrie"

Bureau -Chef,

133, rue St-Pierre,
QUEBEC.

Théàatre National français
SELMAINE ou 20 NOVEMBRE 19 11.

Roger la Honte

London (iuarantee &
Accident Co., Limited.

Sucoursale pour la Province de Québeo t

189 Rue STaJACQUES, MRONTREAL.
W. Mayne McCombe,

Agent Général.

Assurances contre les Accidents, la
Maladie et le Vol. Responsa-
bilité des patrons. Garantie de la
Bonne Exécution des Contrats. Ga-
rantie de la fidélité des employés
Assurances des Automobiles et des
Attelages.

LA PRINCIPALE DIFFICULTÉ qui se présente à l'hodime inexpérimenté entrant dans l'Assurdnce-Vie,
c'est de trouver des hommes Bons à Assurer. Cette difficulté dtpara1t quand vous travaillez pour
une Compagnie Industrielle, dont les débits sont une mine inévà1sable à la fois pour les affaires
ordinaires et les affaires industrielles.

THE UNION LI-FE ASSURAIPF. COMPANY
' BUREAU-CHE11F A TORONTO$ OAW.

Plus de porteurs de polices au ca" que dastoste cel CompamWe cnadiene.
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TENEZ-VOUS LES
Briques. à Feu

GLENBOIC C ORr

La supériorité intontestée des lEriques aL
Feu "Gienbnig" et '*Gartcobsh" lait qu'ellesbont les plus lacites à venare. Llies ont su-
bi l'epreîive d'une chaleur exti eme sais se
leuditler, de r.hangtnients rapieas de tempe.
rature bans se dilater ui se contracter.
En stookohez les prlnolsaux marchands.

Alemader ffibb, 13 rue St-Jean,
MONTREPAL.

Seul Agent pour le Canada

RASOIR,"RADIUM" de
H. BOI<ER & CO.

Affilé par les ouvriers les plus habiles, tous
experts Cana leur par tie. La niatière,là, main
d oeuvre et le fini de ces Rasoirh son t parfails;
chaque Rasoir est gai anti durer la vie d'un
homme. Demandez notre L rochui e Gratuite

sorne Pointera for Gentlemen who sbave
themselves."1

(Quelques Indications pour les hommes qui
se raàent eux-mêmes>)

McGILL CUTLERY Co.. Eszon
Boite Postale, 590, Montréal

VIENT DE PÂRAITRE
La 46ème Rdition de

L'ALMANACH ROLLAN D
Pour 1912

Blle brochure de 224 page- contenant une
foule de renseignemelits de toutes sortes et
cinq lîî'toires inédites par des auteurs cana-
dieils. dont
Un Resort, - - Par A. Bourgeois,
Le rlas$ - - - par Rodolphe Girard,
Jadl. etAulourd'hui, Par A. A. Decelles,
Le fer à cheval de me tante Joséphine,

par Rodolphe Girard,
La Culonoîde, . par Rodolphe Girard.

PRIX 1 Oots, franco par malle, 14 ot*.
LA COMPAGNIE J. B. ROLLAND & FILS.

14 Rue St-Vincent, MONTREAL

Maison Fondée en s87o

AUGUSTE COUILLARD
IMPORTATRUR PIC

Perronnerte et Quincaillerie, Verres A
Vitres, Peintures, Rtc.

Spécialité,1 PoêlesB de toutes sor-tes
N~on. 28*t a illll vue gt-pauI

VOute. 18 et 14 St-Aimable, ZONTRUCAZ

La maison n'a pas de Commis-voyageurs etfait bénéficier ses clients de cette économie. At-
tention toute spéciale aux commandes par la
malle. Messieurs les marchands de la campagne
seront toujours servis au plus bas prix du
marché.

ASSURANCE-Suite

retarder le paiement de sa prime dec deux
ou t rois jours, oti petit -etrc 'pîtîs, et met -
tre ainsi soit assurance eii danger. Un
traitement rigidle (le l'assturé, cil ce qui
concerne ces délais <le paieenit, 11011
seulement sauvegarde l'assuré, nmais pro-
tège aussi la compagnie.

Il est probable (lue si on examinait
avec soin les registres <le toutes les coin-
pagines d'assurance stir la vie, ont conis-
taterait qîu'elles ont payé des réclama-
tions (lui, n'auraient jamais dù l'être, si
l'agent n'avait pas négligé ses dcvoirs
envers le bureau principal et l'assuré. Si
l'un faisait comprendre à l'assuré que
l'assurance-vie est une affaire -entre le
porteur de police et la compagnie, et
lion une question de sentiment ou de
relàchement des réglements entre l'ageni
et l'assuré, tout le système de paiement
des primes s'améliorerait, et il y aurait
moins de gaspillage.

Le devoir du gérant d'agence ou de
l'agent envers le bureau principal se
confond réellement avec celui du gérant
et de l'agent envers l'assuré, parce que
toute violation des règlements du bureau
princ(:ipal ou toute négligence de l'agent,
nuit directement à l'assuré, et souvenît
un acte soi-disant de bienveillance à
l'égard d'un porteur de police est un ac-
te d'indélicatesse vis-à-vis <le l'ensemble
<les assurés. L'agent, quandl il fait en-
courir une responsabilité à sa compa-
gîlie, devrait donc se mettre à la place
de celle-ci, comme si "largent mis en
péril était le sien propre, et protéger cet
argent avec autant de soin que s'il lui
appartenait. Il faut absolument laisser
<le côté la question des commissions
quand on souniet (les demandes d'assu-
rance, au sujet desquelles le moindre dou-
te peut exister quant aux conditions mo-
rales, physiques ou pécuniaires. Quandl
l'agent éprouve un doute semblable,* il
doit se livrertl une inv-estigation complè-
te ou soumettre le cas aut bureau princi-
pal. Cela éviterait une perte résultant
d'un choix impropre et des frais inutiles
de médecin et d'inpection.

>psive

UN WAGON DE 300,oo0 LIVRES

L't compagnie américaine "Bethlehem
Steel" vient de construire un wagon de
chemin de fer d'une capacité de charge
plus considérable que tout autre au mon-
de. La longueur de ce véhicule est de
103 pieds; son poids i96,000 livres; sa
charge 300,000 livres, soit 15o tonnes.
Chacun des deuic bogies a huit roues,
ce qui fait en tout 32 roues.

I 13

JARDINE UNIVERSAL RATCHET
CLAMP DRILL

(PeRcesI o mocil 1*9108 de JOMIe)
Employée dans toutes aortes de manufac-
tures pour les réparations urgentes aux
machines.

Tous les ateliers de machines et de che-
mina de fer devraient l'employer.

Les constructeurs de ponta, les poseurs
de voies ferrées et les ouvriers en

constructions métalliquesi en ont
besoin constamment.

A. B. J4RDINE & CO.
H8SEPELER, OUT.

,g Quincaillerie de tous genres.
Serrures Incrochetables, Etc.

L. J A. 6IJRVSVR,
Importateur Direct,

52 Boulevard St-lainent,
ZONTRZAZ

VIS D'ARRET ET A GROSSE TETE.
ECROUS A DEMI FINIS ET FINIS.

The John Morrow Screw Limited.
Ingersoli, Ontario

Toutes, les grosseours Standard (pour fournitu-
re au commerce) tenues par Bacon Bros.

M014TREAL
Demandez à votre fournisseur la marque

11morrow"l et n'en acceptez pas d'autre.

JOSEPH FORTIER
Fsbs'loant-Papstlsl'

Atelier de Réglure, Reliure, Typo-
graphie, Relief et Gaufrage. Fabri-
cation de Livres de Comptabilité.
Formules et fournitures de Bureau.

210 rue Notre-Dame Oueslt,
(Angle de la rue St-Pierre). MIONTBÉAL.
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W. LAMARRE & CIE BANQUE DE MONTREAL
MARCHANDS DE (FONDÉ~EEN SI7)

DOIS ET CHARBON COSTITUÉCE PAR ACTE DU PARLE.MENT
Foin, Paille, Avoine, Etc. Cptltu aé 14000

63o Avenue AtwaterCaiatotay.. .. $40,o.
Plés St-jacques, St-Henri Fonds de Réserve........... 12,000,00.

Correspoîdanee sollicitée. Profita non Partagés ......... I,070,735.C

rELEPHoNE BaLL :WESTMOUNT 6ag. SIËGE SOCIAL, MONTRftAL
MARCHANDS :1324.-

BUREAU DES DIRECTEURS
Le Très Hon Lord Strathcona and Munt Roya

____________ -G.C.M.G., G.C.V 0., Président Honoraire.
S. . Gravel. A. E. Ouimet R. B. Angus, Président.

Sir Edward Clouston, Bart., Vice-Président.
O RAVEL & OUIMET E. B. Greenshields, Sir William Macdona

Agents d'Immeubles James Rosa, Hon. Roht. Mackay,
Prèt-Assrancs-SucessonsSir Thomas Shaugînessy, K.C.V.O., David Morri
Prêt-Assrancs-SucessonsR. Hosmer. A. Baumgarten, H V. Meredi

97 rue St.Jacques.

Tél. Bell Main 397s, MONTIEA& Sir Edward Clouston, Bart., Gérant-Général.
- - ___ _________ Et. V. Meredith. Abat. Gérant-Général.

A. Macnider, Insp. Chef et Surint. deséguccurealu
________________________________ C Sweeny, Surintendant des Succursales de la

Bell Téléphone Es 38o. Colombie Anglaise.

W. E3. Stavert, Surintendant des Succursales dem0. MASSI51COTT E Provinces Maritimes.
*Amr uBoard of Trade, Membre de la Cham- P' J Cockburn. Surint. des Suc. de la Prov. de Qi

bre de Commerce, Commissaire Ea. P. Winalow, Sb.:Intendant des Suc. du N -0.
de la Cour Supérieure P. J. Hunter, Inspecteur des Succursales d'Ontsr

D. R. Clarke, Inspecteur Succursales Piovini
Agent d'Immeubles. Chance d'Affaires. Maritimes et Terre-Neuve.

Edifce "La PirseSUCCURSALES:
Seul propriétaire des terrains New Orchard. 147 Succursales au Canada

Tél. Est 1899 Rébidence :1
i2iia, rue St-Denisi
Téléphone St-Lou in 1124

JOS. BINETTE
Untrepreneur et Contractent

456, rue St-Charles-Borromée, Montréal

ONTARIO SILVER CO., LIMITED
NIAGIARA FALLS, Canada.

MANUFACTUJRIERS DE

Cuillères, Fourchettes, Coutellerie,
et Articles en Plaqué.

Demandez notre Catalogue et nos Cotitlons.

L. R. MONTBRIAND
Architecte et Mesureur,

230 Rue St.Andr6 Montréal.

Bell Main 5 141-6142 Marohande 042

)0
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Terre-Neuve: St. Johnna, Bircny Cove, Gir. Palle
Grande-Bretagne, Lond.res,

47 Threadneedle St., E. C., P. Williams Taylor,
Gérant.

Etats-Uinis, New-York- R. Y. Hebden
W. A. Bog et J. T. Molineux, Agts. 64 Wall St,

Chicago.
Mexique, Mexico, D. P.

GEO. GONTIIIER
[IPI COmpTiEll Et ImmNEl

103 rue 8t-Franiçois-Xavier
N1ontréal

Tel. Bell Main 2701.

Arthur W Wilkâ. Alexander Burnett

WILKS & BURNETT
Comptables, Auditeurs, C.malaaalrea pour

toutea les Provindbs.

Règlement d'affaires de Faillites
601 Bâtisse Banque des Marchands
Téléphone Bell Main 5soo

Marchands 849 MONTREAL.

P. A. GAGNON
Comptable Ucencié

(Chartered Aecontant)
chambre a11, 310,à31?

adiMou Banque Québeo.
xi Place d'Armes, MONTRZAI.
Téléphone Bell Main 49z2

NEW VICTORIA MOTEL
H. FONTAINE, PROPRIMTAIRX

QUEIBEO
L'Hôtel des commisvoyageurs.

Plan Américain. Taux, à partir de $2.50.

AaLess. par c4blogramme "Doncor",

L A. RIVET C. R.
L O. GLASS. TéL Bell. Main 7698
JOHN A. SIJLMVAN. 17599

RIVET, OLASS & SULLI VAN
Avocats. Darvisters. Avoué* et Commissaire.

EDIFICE TRUST & LOAN
30 rue St-Jacques, Montréal.

AiLEx. DEsm AùZTEAU
Comptable. Auditeur

SPt.OAIJTÉ s - Liquidation de Faillites,
Compromia E[fleotué.

54, 00, RUE NOTRE-DAME EST

TEL. BELL. MAIN 1839

L4BÂNDIRI B1314NGER
Notaire, Comptable et Commissaire

No 30 rue Ot-Jeoques, . MONTREAL.

Argent à Prêter à 4 , 5 et 6%

Ré&.: 437, St-AntOine, Tél- Bell UPtowu 2874

JOS. A. BRUNET, L. L. B.
Edifice Banque d'apargne, se Etage. Cha~mbre 3

180 rue St-Jacqoes, Montréal
Argent à prêter sur propriétés immobili#res

Tél. Bell Main 79

Henry N. Chauvin, Oea. Harold Baker,
Harold Barlc Wslker

AVOCAiTS
330 rue St-Jsoquea, . Montréal

CARANO, TERROUX &CIE
SANQUIERI ET COURTIERs

48 rue NotreDame Ouest
MONTRUAIL

Téléphone : Main i"o

FINDLAV 9 HOWARD
Lt MITED

*xi rue Notre-Dame ouest

Immeubles, Assurance,
Placement de Fonds0

I114

Chartand & Turgreon
COMPTABLES

55, rue St-François-Xavier
MONTREAL
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GARNITURES GARLOeK

I i

Il

A

à toutes sortes de conditions.

.. e
I

Demandez le Catalogue Garlock et les Echantillons de Garnitures qui vous intéressent.

Bureau et Manufacture-I AMILTN..Canada.

Nous pensons que notre grand succès est dû premièrement au fait que nous
estimons que les matériaux les plus choisis ne sont nullement trop bons, et que
les garnitures de haute qualité sont toujours les plus économiques.-Donc,
Proourez-vous sûrement une véritable garniture Carlock.

THE

I loa ic ne.
COMPANY,

HimilUON, .ODIOfio.

Les Pionniers de l'industrie des garnitures.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

Dans tous les genres, pour faire face

;
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Ferronnerie.

Peintures.

Huiles

Vernis.

Verres à Vitres.

Pelles 'en Bois,
faites à la main.

Traîneaux.

Traînes Sauvages.

Fournaises Tortue.

Articles de Construction.

LETOURNEUX, FILS'& CIE,
Dépositaires de la Pondeuso Métallique

"MA GI CI ENN E ".

57 et 59, RUE NOTRE-DAME EST

MONTREAL.
TELEPHONE BELL, MAIN 283. ' TELEPHONE DES MARCHANDS, 326.

EN ECRIVANT AUX, ANNONCEU RS, CITEZ "LE PRIX -COURANT"

Specialités:

1

116
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Tenez les marchandises les plus satisfaisantes, si vous voulez vous faire
des amis de vos clients.

Rasoirs, Couteaux, Ciseaux, etc., de

H. BOKER & CO.,
portant les marques "EDELWEISS," "KING CUTTER,"

" RADIUM," " DE L'ARBRE."

En vente dans les Principales Maisons de Quincaillerie en Gros.

Le "Meteor" de Henry Boker
le .eai/n ?ubu/aire pour Jfockey, fait par un expert.

Valeur Splendide, L'article le plus

Patenté au Récent et le

Canada. Meilleur.

Le patin le meilleur pour Hockey et construit le plus scientifiquement. Grâce à la

manière dont la lame en acier trempé à outils est fixée dans- le tube en acier, on

peut se .servir d'une lame plus mince et plus légère (lue celle employée dans tout

autre patin, offrant la moindre résistance et la moindre friction. La laine de ce

patin est faite du meilleur acier le plus finement trempé, et n'a qu'une épaisseur de

1-8 de pouce: il est muni de supports à double talon et à triple semelle. Ce patin a

un fini Plaqué Nickel et Aluminium. Rapide, Léger et Fort.

En vente dans les PRINCIPALES MAISONS de QUINCAILLERIE en GROS.
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Le nom même de "MAXWELL" a
Vos clients savent qu'il représente ce qu'il

pour la Maison

Hache-Viande "Model" de Maxwell.

Saviez-vous que la maison David Maxwell & Sons avait ajouté des Hache-Viande à sa ligne de Spécialités
pour la Maison et le Jardinage ?

Nous les produisons de manière qu'ils arrivent au haut niveau de qualité atteint par les Barattes, Laveuses
Tondeuses à Gazon et autres spécialités Maxwell.

Le Hache-Viande "Model" représenté ci-dessus est un hachoir exceptionnellement bon, dtltype ordinaire.

Remarquez la grande variété de grandeurs et la diversité des couteaux. Les couteauxpour les petites grandeurs
sont en acier comprimé, tandis que les couteaux plus grands sont en acier fondu.

Nous sommes les seuls manufacturiers de Hache-Viande au Canada, et nous garantissons que leur qualité et

leur fini sont supérieurs à ceux de toute fabrication étrangère.

Ecrivez-nous pour échantillons et prix.

DAVID MAXWELL C9 SONS,

une grande force pour la vente.
y a. de "MEILLEUR" en fait de Spécialités

et le Jardinage.
La Baratte "Favorite'! de Maxwell

est recommandée par nos Collèges d'Agriculture et les Inspecteurs du Gou-
vernemnent, parce que c'est la meilleure machine au inonde à fabriquer le
beurre. Depuis des années ses ventes au Canada sont plus fortes que celles
des barattes de toutes les autres marques réunies, et elle a pénétré dans tous .
les pays étrangers où l'on fait du beurre.

Les coussinets à cylindres-les leviers à la main et au pied-les tourillons
boulonnés-le support léger, fort, rigide, en fer-cornière-voilà quelques-unes
(les particularités qui font de la baratte "Favorite", la favorite qu'elle est.

Laveuse "Champion" à Grande Vitesse.

Quand nous l'avons mise sur le marché, l'année dernière, la laveuse "Champion"
de Maxwell a été in.nédiatement reconnue la Laveuse à main absolument la meil-
leure de son genre.

La laveuse "Champion" a la plus grande ouverture sur le dessus parmi toutes les
laveuses qui existent. C'est la seule laveuse qui puisse être actionnée par une mnani-
velle de côté ainsi que par un levier sur le dessus. Le levier et le volant sont ajustés
si exactement et produisent une telle quantité de mouvement, que la laveuse

-Champion" est celle qui fonctionne le plus aisément.

La Laveuse "Blue Belle"
Est facilement la meilleure de son'genre. La planche supérieure de frottage
tourne dans un sens, tandis que la cuve, avec sa surface de frottage, tourne en
sens opposé, ce qui rendle lavage très rapide. De puissants ressorts en spirale
placés sous la cuve, la maintiennent en mouvement avec très peu d'efforts de la
part de l'opérateur. Elle ne peut pas déchirer le linge. La cuve est en Cyprès
Rouge et finie dans un beau style.

La Tordeuse "Blue Belle"
Est sans égale. Elle a un double engrenage, entièrement enfermé, des coussinets
k billes, et des cylindres en caoutchouc plein, garantis cinq ans. On
Peut la fixer à n'importe quelle cuve ou barre droite. Elle donne toujours
satisfaction.

St. Mary's, Ont.
1-

LE PRIX COURANT ilq

Agence 'à Montréal, 446 - 448 rue- St-Paul.
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LE MOMENT EST VENU
De placer votre Ordre pour

PELLES A NEIGE, COUVERTES A CHEVAL,

BATONS et " PUCKS " de Hockey.

LANTERNES, POMPES ET TUYAUX EN FER
de toutes sortes et de toutes grosseurs.

TOUTES SORTES DE PATINS[ET DE COURROIES A PATINS.

POELES A CHARBON, FOURNAISES QUEBEC
(TOUTES LES GRANDEURS.)

Ligne complète d'Articles pour

PLOMBIERS ET ACCESSOIRES

Baignoires,

.Lavabos,

- Eviers,

- Closets.
(Et tous les accessoires.)

HACHES DE

TOUTES
FAàR*ICATIONS.

Quincaillerie Générale
Dans toutes ses branches.

W I

:! M
W >

aaI0
-II

w j
IL

A. Prud'homme & Fils, Ltée.
Marchands de Ferronnerie en Gros,

10 Rue DeBRESOLES, Montréal. Téléphone, MAIN 1017.

1 - -- - - - - - w w - - w ww

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

I.'
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QUINCAILLIERS!
Préparez-vous de heure pour

La Demande Pressée qui
aura lieu pour la Saison
de la Chasse au Piège.

Le piège "Victor", piège parfait à
bas prix, vous fera faire de bonnes
affaires en Automne.

Kilt

u0e
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des meilleures

pubilité. qui ait vu le
leur depuis des années.

Petites Enseiguen Couleurs sur Acier.

0138 Enseilge Remarquables sont
faites pour être distribuées 'Par les
manufacturiers parmi leur clientèle.
Les marchands les placent près de l'en.
trée de leur magasin ou dans tout autre

100 endroit en évicence, où elles attirent
les regards de leurs clients, au moment
Précis Où ils vont faire un achat-
moment le plus important pour les
atteindre.

I Ces entelt sot dessinées par les dessI.I nataur %Inno.nuddy-..les meilleurs desat.* nateus adu Canada, et peUtes spécialement
* Pour résister pendant de années aux lntemn.

péries. 1leur bon marché est remarquable.

Toutes les taadeus, à parti de e poues
x 10 pouce@sJusquà 6pi.daglO10pieds.

Demndez notre catalogue illustré en cou.
leurs. Une enseigne échantIlon est exîoù

Ut»eque vous soyez obligé à quoi que os

tIr.Wdilgtes Est, TORONTO.

CONNO -RUDD

LE PRIX COURANT122
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Balance à Plate-Forme.

BALANCES STANDARD

FAIRBANKS
Exactitude et long service, voilà ce (ue nous nous

efforçons de donner avec chaque "Balance Fairbanks".

Ces deux choses répondent à tout ce que Ion peut
désirer dans une balance. Elles sont d'une grande iinpor-
tance pour nous, manufacturiers.

Nous avons dépensé des milliers de dollars et avons
mis plus de 80 ans à amener nos balances à leur degré
actuel d'exactitude.

Balance "DOMINION" pour Fermiers.

The Canadian Fairbanks Morse Co. Lïmited.

Balances Standard Fairbanks Engins à Gaz Fairbanki-Morse,

Coffres-Forts et Voûtes.

444 rue St. Jacques, - MONTREAL

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ "LE PRIX COURANT"

The Canadian Fairbanks-Morse Co., Limited.

444 rue St. Jacques.

Veuillez m'envoyer le Catalogue No. I1 P.

NOM. ...

ADRESSE ... ..........................................

L__ý
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La Balance a Ressort Dénoncée
Par une Encyclopédie bien connue.

La nouvelle Encyclopédie Internationale dit,
à la page 107 du vol. 16: ,

La Force du ressort varie avec la température, qui altère la longueur et
l'élasticité de la broche d'acier et rend impossible un pesage précis'.

Ainsi, une des plus grandes
autorités a étudié et trouvé
que les balances à ressort
ne sont pas exactes et
qu'on ne peut pas s'y fier.
Pouvez-vous alors vous
permettre d'employer une
Balance à Ressort, qui
est généralement reconnue
pour ne pas être exacte?
Une balance à laquelle on
peut si peu se fier qu'elle
fait de la pesée de vos mar-
chandises une question de
devinette.

ILA

BALANCE TOLEDO
(SANS RESSORT)

AUTOMATIQUE

Est toujours exacte et préci-
se.% Elle n'a pas de ressort.
La Toledo est la seule Ba-
lance à Cylindre, sans res-
sort, qui calcule les prix, et
c'est la balance la plus du-
rable, la plus juste qui
existe.

MANUFACTURÉE EN CANADA

W OTE-. Nous invitons les commerçants à
comparer notre balance, dans notre
magasin même, à n'importe quelle
autre sorte de balance.

TOLEDO COMPUTING SCALE CO.,
Manufacturiers de Balances Honnêtes.

Coin NOTRE-DAME et ST-GABRIEL

M ON T R E A L
SUCCURSALES:

144 rue St-Joseph, Québec, 53 Bank St., Ottawa.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Dans la Classe

STAN DARD
Nous faisons une spécialité de toutes sortes

d'Outils de Chantier, et nous pouvons exécuter vos
commandes avec la plus grande promptitude.

LES OUTILS DE CHANTIER

99

Sont les outils modèles dans chaque province

du Canada, en Nouvelle-Zélande, en Australie, etc.;
la légèreté, la force et la durabilité se combinent en

eux de manière remarquable.

En vente chez les Marchands de Ferronnerie en Cros et en Détail

dans tout le Dominion.

Procurez-vous le Catalogue et la liste de Prix.

TH os. P IN K,
PEMBIROKE, ONT.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

1
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Une longue expérience, un outillage parfait, un talent compétent en matière de publicité, des
artistes et des lithographes experts, ont fait de la

HOWELL LITHOCRAPHIC CO., Limited
HAMILTON, Ont.,

Le premier établissement d'imprimerie en couleurs du Canada.

Etiquettes,

Boîtes Pliantes, etc.,

Qui captivent la clientèle.

Cartes d'Etalage,

Calendriers, etc.

Produisant des ventes.

Nous sommes les

Fabricants d'affiches

obtenant le plus de

succès au Canada.

Les principaux

annonceurs du Canada

sont

nos clients.

Quand le prix est en question, nous l'emportons souvent sur nos concurrents ;- quand c'est la qualité, nous ne perdons jamais.

Ecrivez ou Téléphonez, MAIN 2233.

A notre Bureau de Montréal, EDIFICE POWER,
Pour Idées, Dessins ou Prix.
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PARLEZ A
AFFICHIES NOTRE SERVICE

L.es atli*lîes reprèsen- rNu lçn lsd
tent. pour la publicité, L'AFFICHEUR 75 / decs contrats9 d'affi-
1:t grosse artillerie à tir ~, SPÉCIALISTE, <~clage faits aut Canada.

c'es lemo n Gé &u deNotre champ d'action
pl us sgrl, îe plus TL C *est le Canada, d'un)

P)(Iîîpt et le plus éeo- Th1e Canadiaii Océan à l'autre.
(l lude forcer dans Poster CO. Nous dessinons, im-

reslet ranch]ements la Edfc oe rmn tposons des
(leiitè1e de gr-os ou de Edfclorpios e

lia!en créant une Téléphone, Main 2233, Montréal. afiches pus les oi
1ltie de la part dii ceursn.9 les plus imor-

11111 il i~~. a effets de coloris et habilet6 à È E u aaa
_______________j mêler l'art à un langage PRSd aaa

___________________d'affaires convaincant: ~ y
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Journal
Hebdomadaire, National, Illustré, du Canada.

LE STANDARD

LE STANDARD

LE STANDARD

LE STANDARD

LE STANDARD

est le seul journal publié et lu à Montréal et dans les villes
voisines entre les publications des journaux paraissant le
samedi et le lundi.

a le plus beau supplément illustré en demi ton et le service
de nouvelles le plus complet, de toutes les publications
hebdomadaires du Canada.

est lu par les meilleures classes de la société à Mont-
réal et dans plus de trois cents des principales cités et
villes du Dominion.

s'adresse à ses lecteurs au moment où ils sont le plus libres
de tous soucis et distractions, et par conséquent le plus
portés à se laisser Persuader par l'ann once.

a une circulation qui s'étend sur toute la ville de Montréal
et s'adresse aux lecteurs canadiens de toutes les classes.
La Circulation du Standard, dans son genre, ne le
cède à aucune autre.

Pour prix et renseignements complets, s'adresser aux éditeurs.

MONTREAL STANDARD PUBLISIIING CO, Limited.
171 rue St-Jacques, MONTR~AL, Canada.

(REr
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171 rue St-Jacques, MONTRÉAL, Canada.
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Deux Lignes se Vendant
RAPIDE MENT

Fournaise "HECLA"

Les Fournaises "HECLA"
-à Air Chaud ont de si nom-

breux avantages - offrant
une supériorité -- rêeëlle-
qu'elles sont beaucoup plus
faciles à vendre que d'autres

fournaises.

Un homme fait nue éco-
nomie réelle quand il fait
installer une "HECLA".

Il économise réellement

une tonne de charbon sur 7.
Cela est dû au foyer à côtes

dl'acier de la fournaise

"HECLA" avec ses 97 bour-
--- relets radiateurs.

Puis il y a le grand bassin
d'eau circulaire, qui main-
tient l'air humide dans ton-

Fournaise " HECLA"
te la maison, les joints fondus -rendant impossible l'échap-

pement de gaz, de poussière ou <le fumée dans la maison--les

grilles triangulaires se secouant facilement -toutes ces particu-
larités de " L'HECLA", une fois montrées, en font la fournaise

que le public demande, et le public recherche "L'HECLA", de

nos jours. Notre publicité intéresse de nouveaux clients
et vous pouvez tout aussi bien être celui qui leur four-
nira cette fournaise.

Nous sommes prêts à vous soutenir jusqu'à la dernière

limite en vous livrant une commande. Nous vous fournirons

gratuitement des plans et devis pour votre futur client, ou Lien

lous mettrons à votre disposition les services d'un de nos

experts en fournaises, qui voyagent dans la Province de

Québec.

Examinez la Fournaise " HECLA ". Voyez, si elle n'est

pas profitable à vetîdre.

Nous attendons que vous nous écriviez.

Fourneaux de cuisine "PENINSULAR".
Les Fourneaux "PENINSULAR" se vendent, parce

qu'ils offrent de nombreux avantages aux femmes gni s'en ser.
vent.

Four en.Acier, se chauffant rapidement et profond de 20
bons pouces ; traité à l'alun et brillant dans tous les angles.

Registreà Coulisse pour régulariser la chaleur du four.
Système pour grillades et "Toasts". Une poignée sou-

lève, dans ce but, toute la plaque de clef de devant.

Compartiment Bas sous le four pour fers à repasser et
accessoires de poêle.

Thermomètre de four, si désiré.
Porte de Nettoyage placée commodément sous le four.
Avantage pour le marchand-ces fourneaux sont faciles à

tenir en stock .
Les pièces sont interchangeables.

C'est-à-dire que le foyer, le dessus, les ronds, les couver-
cles et beaucoup d'autres pièces fondues <les Fourneaux en fonte
de la célèbre marque "PENINSULAR," sont identiques et
interchangeables ; il en est de même des Fourneaux en Acier
"PENINSULAR". Vous n'avez besoin d'avoir en main qu'un
Jeu de pièces de rechange pour cinq fourneaux en fonte,
et un pour les fourneaux en acier.

L'économie de capital et d'espace d'entrepôt est évidente.

Nous annon-
çons les Four-
neaux "i PE-
NINSULAR ''
dans les jour-
naux et au
moyen de jolies
brochures. Cela
vaut la peine
que vous vous
renseigniez à
leur sujet. Une -

carte postale
vous fournira
des renseigne-

m e n ts com-
plets.

Le Peerless Peninsular

CLARE BROS & CO., Limited, Preston, Ont.
Réprésentant dans la Province de Québec; - - J. M. JAMIESON, LENNOXVIL LE, QUE.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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LA CLOTURE FROST
PARAIT AUSSI NETTE QUAND ELLE EST ETENDUE QUE LORSQU'ELLE EST EN PAQUET.

Des paquet% nets. bien fa-te, doivent contenir un matériel à clôture tissé uniment avec des supports horizontaux droits et tous d'étale longueur.
Des paquets mal faite ou ceux dans lesquels les appuis s'entrecroisent. indiquent une mauvaise fabrication du matériel à clôture. Les rouleaux bien
nets sont le choix du client

Les marchandises de l'Airence FROST non seulement ont la meilleure apparence, mais sont mieux faites que toutes les autres On peut faire un
choix parmi 40 genres de clôture FROST. Voici d'autres marchandises FROST populaires ; Barrières Galvanisées unies et de fantaisie ; Broche en Rou-
leau! Broche Barbelée Broche Huilée et Recuite; Broche à Foin en rouleaux Attaches pour Balles d Foin Clôtures pour champs et Clôtures Orne-
mentales. Demande les prOx et l nouveau catalogue avant d'arrter votre choix sur une ligne de clôtures Aour 1912.

FIOST WIRL. FENCE COMPANY, LIMITED. HAMILTON, CANADA.

J.H. ROPER
Agent en Ferronnerie Générale et Métaux,

Prix les Plus Bas pour:

Représentant

OHN SHAW 0 SON
Wolverhampton Ltd.

WOLVERHAMPTON.

Marchands de ferronne
générale et de métaux

Grosse Chaine, Fer en Barre, Acier ep Barre, Acier à Pince,
Acier à Bandage, Acier à Lisse et à Ressort, Tôles Noires,
Plaques de Fer-Blanc, Petites Tôles Noires, Plomb en Feuilles,
Zinc en Feuilles, Tuyaux de Renvoi en Fonte, Poids de Châssis,
et Articles de Tablettes de toutes descriptions.

Demandes Sollicitées du Commerce de Gros.

Bureau et Salle d'Echantillons : 433 Edifice Coristine, Montréa

S,
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La Ligne la Meilleure et la plus Complète
d'Articles en Broche.

Cette gravure représente la manufacture et les bureaux principaux de la compa-
gnie B. Greening Wire Co,, Limited, situés à Hamilton, Ont., où sont
manufacturés sur la plus vaste échelle, le câble métallique, les métaux perforés, les
grillages à poulaillers, les chaînes en broche, les attaches à vaches, les chaînes de
trait, les gardes-protectrices en broche, les paillassons et autres articles en broche.
Les marchandises de Greening sont reconnues comme prototype de qualité,
car toute consignation sortant du lieu-d'origine du câble métallique est soumise à
une épreuve complète avant d'être expédiée. En raison de nos facilités augmentées,
nous pouvons accroître notre production en 1912. Pour la commodité de nos
clients de l'Est, nous avons établi un dépôt 422 et 424 rue St-Paul, où se
trouve un assortiment complet de toutes nos marchandises ; nous y offrirons un
stock spécialement varié et considérable de câble métallique.

The B. Greening Wire Company, Limited.
HAMILTON, Ont. MONTREAL, Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Machines
a Coudre
GRAND CHOIX
TOUTES LES MARQUES
Noq prix sont établis pour
convenir aux marchands, qui
pourront être assurés d'un
service honnête et conscien-

iisr cieux.

SPECIALITE DE COFFRES-FORTS
TOUTES LES CRANDEURS

Tous les mar hards devr ient se
rendre co pte du risque qu'ils
assument e ne préservant pat
leurs valeurs comme il faut.

Choix très varié de haches de tou-
tes sortes pour hommes de
chantiers.

Demandez nos prix avant de placer vos ordres.

LA CIE DE FERRONNERIE LETANO,
i MITED.

MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"



LE PRIX COURANT

MATERIEL "i

De même que le Diamant est considéré comme le roi des Joyaux, de même
le MATERIEL A TOITURE "BLACK DIAMOND"

est le Roi des Matériaux à Toiture.

LE MATERIEL A TOITURE " BLACK DIAMOND" est le résultât d'années d'efforts faits pour atteindre
la perfection. Une manufacture bien outillée, des ouvriers compétents, expérimentés, produisent des
milliers de rouleaux de "BLACK DIAMOND", chaque année, et vous pouvez être sûr, M. le Mar-
chand, que vous recommandez un article de premier ordre. Nous vous soutiendrons et assumerons
tous les risques à ce sujet.

Pour le commerce du printemps, laissezznous vous coter nos prix sur les articles suivants:
Papier à Doubler et Paille.
Papiers de construction goudronnés et secs, "Cylone" et "Crown".
Goudron et ciment à toitures.
Papiers pour murs, journaux, livres et papiers de couleur.
Papiers d'emballage Manille, bruns, fibre et gris.
Feutre à tapis, Etc.

Laissez-nous vous coter nos prix du Matériel à Toiture tout :réparé. Nous avons de bons arguments
pour la vente de toutes les marchandises, qui vous indiqueroypt la manière d'expliquer les nombreux
usages de notre papier spécial et de nos feutres goudronnés pouf Toiture.
Une de nos spécialités est notre Matériel à Toiture en Feutre Goudronné et Gravier. Nous avons des
listes de toitures qui ont duré beaucoup plus de vingt-cinq ans. Ce matériel est absolument à l'épreuve du
feu et d'un prix très raisonnable.

Nous ferons toute ligne spéciale demandée Ecrivez pour renseignements.

Alex. McArthur & Company, Limited.
82 rue tlcGILL, I1ONTREAL, Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

MATEIRIEL-
A TOITURE

BLACK
DIAMOND
Marque que vous pouvez toujours recommander.
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TRADE MARK.

Island

F

City

PEINTU-RES PREPAREES PURES
Elles donnent satisfaction al tous.
Elles sont de valeur honnête.
Elles sont vendues à un prix équitable.

Il est avantageux de les vendre.
t I

a De DODS & 00., Limiteci a.

Fourneau!de Cuisine en Acier
"Premier Marathon" de Davidson.
C'e&t le Founeau qui sic VZND L0E MI]SUX et le

PLUS ATrRAY&NT SUR 1,Z MARCHIC.

Il tient le premier rang dans sa classe.

-Gand Foyer.

-Tuyau de Fumée en métal fondu.

-Corps en acier WellsviIIe pesant.

-Ornements unis en Nickel,

-7 et beaucoup d'antres particularités, le tout
combiné pour forcer les clients à acheter et à donne~r
(les quantités de témoignages en faveur de ce fourneau.

Demandez le Catalogue.

TH1E TIIOS. DAVIDSON MF. CO., LUNITED.
MONTREÀL TOufONTO WINNIPE6.

in quatre grandeurs et de nombreux styles.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ -LE PRIX COURANTS
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M

Marque de Fabrique Enregistrée.

Voici le. puonts qui assurent sa sup -riorité sur les autres appareils fondés sur le mème système
i. Facilité de transport :cet appareil ne pèse que 15 livres.
2. Pouvoir énorme de succion.
3. Piston et Soupapes d'accès facile.
4. Absence de -ac à Poussière.
5. Fonctionnement aisé.
6. Longue durée.
7. Prix itiodique-$i6.oo.

Cet -qppareil de nettoyage par le vide est le seul sur le marché qui réponde à tout ce qu'lon reut attendre dl'un te
système Fchaque pièce de cet appareil est d'un uccès facile, le récipient à poussière n'en fait pas partie intégrale la
poussière est séparée par la foice centrifuge. Un siuiple tournevis suffit pour opérer le démontage de toutes Its piè---
Le séparateur se détache de la machine par une dgère pression.
Avec le "HERCULES", la poussière et les germes de maladies ne se répandent pas dans les apparements. Donc un
appareil qui assure un nettoyage sanitaire.

AGENTS POUR LA PROVINCE DE QUÉ~BEC:

La H. Hébert & Ciel Limitée.
297 rue StPau, Montréal

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

Appareil de Nettoyage par le Vide,

HERCULES"

-r
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Il IM

Gravures pour toutes sortes d'annonces:

LIVRES, CATALOGUES
ET JOURNAUX.

THE

Standard Photo Engraving Co.
LIMITED.

EDIFICE DESBARATS, - MONTREAL.

DESSINS,
ILLUSTRATIONS,
GRAVURES,
ELECTROTYPIE,
CLICHAGE.

DP UIVATNT SLEAA IoN D DEOUS:ENEDANTN

DE PROFITS FURENT FAITS SUR LES TRANSACT1OBS IMMOBILIERES DE L'OUEST PENDANT L'AN NEE 1900.
Etes-vous de ceux qui savent participer aux benéàces énormes pou-

vaut résulter dan. l'avenir des propositions qui vous sont faites par vos
amis de l'Ouest ? Ou bien de ceux qui neglgent ces conseils? Autre-
ment dit, etes-vous celui qui sait profiter de la chance qui s'offre à lui?
Ou l'infortuné qui n'a pas asez de décision pour la retenir au passage?

On admire ceux qui peuvent dite " y a 5 ou to ans j'ai eu la
chance d'acheter telle propriété à $soo ou 5oo, et maintenant elle vaut
Sro,ooo. Mais, on se moque de ceux qui tiennent ce propos dans ces
termes; "'avais pu acheter et gaguercette grosse somme."

Voulez-vous tre celui qui dans 5 ans pourra dire qu'il a eu la chance
d'acheter à Poe, Alta., un lot de terrain de $50 ou $1oo dont la valeur à
cette époque sera de $iooo ou $go.ooo?

Dépêchez-vous d'en faire l'acquisition pendant l'année i91i.
Poe est destiné à devenir un important

centre commercial.
Poe est situé sur la ligne principale du chemiu de fer du "Grand Trono

Pacifique" entre lidmonton etSaskatoon.Cette ville se trouve dans une des
plusi joliescontrées fermières de l'Ouest Canadien. Tout le pay est habité
Dar des fermiers en pleine prospérité et de viendra pa r co séquent le centre
du marché pour le nord de l'A berta. La région de Poe pobsède de riches
mines de houille et est située à proximité de rivières, de lacs et d'immenses
forèts dont 1 accés est proche et facile, Ces ressources naturelles assurent
à ceux qui y résident un coût de vie très bon marché, ainsi qu'une à ctivité
commerciale intensive. les deux éléments essentiels à l'édification d'u-
ne grande ville.

Poe, centre manufacturier.
L'emplacement de la ville et des territoires contigus se prête admira-

-biement à la construction de grosses usines et à l'organisatiou de vastes
entreprises de quelque espèce que ce soit et nécessitant un grand nom-
bre d'ouvriers. Les rivières et les lacs y fournissent l'eau en abondance ;
les champs riches en houille, et les foiets très fournies lui assurent un
combustible peu coûteux et un matériel de construction bon marché; les
terres de fermes produisent des denrées abondantes, tous produits qui
contribuent à la facilité de la vie. La ville est située sur la ligne princi-
,pale d'un chemin de fer transcontinental, mettant à la porte de tous
les plus grandes commodités de transport. hn un mot, tout concourt à y

assurer une main
COUPON DE RENSEIGNEMENT d'oeuvre pen coûteu-

Messieurs..Ayant l'intention daoheterune pro. se et parconséquent
priété dans POE, AIta., veuillez m'adresser z.v.
p. d'amples Informations aveo plan et liste des
prix. Vous m'obligere". d E

Votre dévoué THES
NOM ..................................................
ADRESSE ................... ........................ PORTACE Ave.,T

à faire de Poe un des plus importants centres manufacturiers de 1 Ouest,
à. emplacement de Poe fut lancé récemment sur le marché et déjà plus

de 2oo lots ont été vendus et même revendus avec d'importants béuéfices.
La plupart de ces lois furent achetés par des représentants d'hommes
d'afaires du Canada qui dès maintenant profitent de leur prévoyance et
de leur perspicacité.

L'emplacement de la ville est élévé et par conséquent très propice
aux besoins de la construction.

La chance
que nous mettons à votre portée sera sans effet pour vous, si vous ne pos-
sédez pas asses de décision pour agir.

Vous pouvez être très instruit, jouir d'une belle intelligence, lire une
quantité de livres, voyager beaucoup et rencontrer mille m yens de faire
fortunes; si vous n'avez pas la décision pour mettre en pratique les concep-
tions de votre jugement et de votre intelligence, toutes ces qualités envia-
bles ne vous servit ont de rien. elles seront sans effet.

Les lots de Poe sont de merveilleux placements aux prix actuels.
La ville est appelée à eroître rapidement.
Profitant de termes de paiement faciles il vous est aisé d'acheter, et si

vous n'achetez pas immédiatement c'est parce que vous manquez de déci-
sion et vous n'égalerez jamais les hommes riches, entreprenants et intel
ligents que vous admirez.

La vente par "Titres Torrens".
Nous-vendons les terrains de Poe par le Système des "Titres Torrens";

cette méthode comporte la garantie du Gouvernement et offre par conse-
quent toute sécurité.

Prix et termes de paiement.
Les prix des Irts sout de $50 à $oo et ils peuvent étie achetés à terme.

un dixième comptant, et la balance en dix-huit paiements mensueb.
égaux ; ou, le quart comptant, et la balance en diz, douze ou dix-huit mois

Renseignements.
Nous avons établi une circulaire documentée, donnant tous les rensei-

gnements désirables concernant la ville de Poe et son avenir, avec pl
mentionnant les lots à vendre. Si vous désirez recevoir cette circulaire
intéressante et détaillée, veuillez couper le coupon de renseignement au
coin de cette page et nous l'adresser par la poste, nous y répondrons
par retour du courrier.1 ce e.t une belle ville nouvelle où tout commerce ou autres profes-
sions peuvént être assurés du succès.

WALCH LAND CO."
Ventes de terrains à cultiver ou à bâtir.

CORNER FORT STREET, WINNIPEC, CANADA.
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Celui qui touche 3 pour cent sur $10,000
a un'revenu de . . . . . $300

Celui qui touche 7 pour cent sur $5,000
a un revenu de .$350

Lequel des deux est le plus riche ?
La population de Montréal et de la banlieue, qui était de 275,000 âmes en 1901, est

aujourd'hui de 520,000 âmes. Elle dépassera probablement un million en 1921. Cela
veut dire 4ue toutes les terres situées sur les confins de la ville seront peuplées d'ici à
dix ans.

Les terres du Crédit Métropolitain (limitée)> le PLATEAU BON-AIR et MONTJOIE,
sont situées dans le quartier Saint-Denis, où il s'est érigé depuis quinze ans une dizaine
de paroisses nouvelles.

Les ventes de cette compagnie atteignent déjà pour cette année 8150,000, et dépasse-
ront probablement $200,000 d'ici au 1er janvier 1912.

Si vous connaissez un peu le commerce immobilier, computez par vous-même ce qu'un
pareil chiffre de vente comporte de profits!

Le Crédit Métropolitain émet des actions privilégiées, avec dividende cumulatif (le 7
pour cent par an pendant vingt ans et boni d'actions ordinaires. Ces actions sont un
placement de tout repos.

Les opérations du Crédit Métropolitain sont contrôlées par une commission
de trois membres nommés par les actionnaires privilégiés.

Les officiers et directeurs sont
Président: Victor Morin, notaire, président de l'Association Immobilière de Montréal,

membre du Conseil Municipal de Montréal, président de la Compagnie Fédérale d'Imneu-
bles, etc.

Vice-Président: le Dr Arthur Mignault, de la Compagnie Chimique Franco.
Américaine.

Secrétaire Trésorier et Gérant: Olivar Asselin, directeur de la Compagnie Fédérale
d'Immeubles, 1er vice-président de l'Association Saint- Jean-Baptiste de Montréal.

Directeurs: L.-A. Guimond, notaire, de l'étude Morin, Mackay & Guimond ; Eugène
Godin, C.R., directeur général de l'Alliance Nationale ; Joseph-E. Brochu, ancien juge à
la Cour des Tutelles de Rhode-Island, président du Crédit Foncier Canadien de Provi-
dence ; J.-C. Lamothe, docteur en droit, président de la "Greater Montreal Land Invest-
ment Co.", directeur général de l'Association Saint-Jean-Baptiste de Montréal ; Olivar
Assalin.

Pour informations supplémentaires, s'adresser aux bureaux de la compagnie:

74 rue Saint-Jacques, Montréal.
Téléphone: Main, 6455. Casier postal 305.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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"Mops" se tordant Facilement.
CRAN alINGING MOP

Elles ne sont pas de la même classe que les "Mops" à "Poulie
en bois". Celles de la "Marque Tarbox" sont entièrement en métal -
Fourches à Extension Malléables, parties Inférieures Galvanisées, faites
pour durer et munies de ces Tissus à "Mop", tricotés, spongieux, d'une
efficacité merveilleuse, qui absorbent l'eau comme une éponge -propres et
se tordant comme nul autre tissu- article qui marche de pair avec
les Brosses à Balayer les Tapis, et à prix populaires.

Spécifiez cette marque à votre Fournisseur en même temps que vous
commanderez des Manches de Mop ordinaires.

No. 8. à tête en Acier Etampé.

Apparence la plus soignée-Actionnement le plus aisé -n'érafle

pas le plancher. Manche de Mop Simple, le plus satisfai-

sant sur le marché, au point de vue des marchands.

No. 10. Mahche de "Mop" avec combinaison pour
No. 8. Torchen et Brosse à Laver, possédant les particularités

essentielles d'une "Mop" Simple,'avec système de fixation
de la Brosse, le moins nuisible qui ait été imaginé.

-Patenté aux Etats-Unis et au Canada en 1911. -

No. 10.

Tous les marchands savent que nous fabriquons
Un Ordre d'Essai des Manches de "Mop" Ordinaires de tous genres, mais ces

est vivement sollicité par l'entre- Manches de "Mop" sont des lignes d une qualité peu
mise de commune.

votre Fournisseur,
(si votre stock n'est pas Bien que nos prix permettent de les détailler àe otre énérale-pa

encore formé). 15c.ý, les Nos 8 et 10 se vendent très générale-
ment à 2 5c.; ce sont de bonnes vþleurs à ce prix.

La "Marque Tarbox" représente actuellement un "Type Uniforme de Qualité,"
maintenu pendant un "Quart de Siècle."

Nous sollicitons votre clientèle en nous basant sur le mérite de nos marchandises.

TARBOX BROS. MFRS. Toronto, Ont.
' EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Y a-t-il une Scierie à Bardeaux
dans votre ville ou aux environs?

S'il y en a une, vous devriez rappeler au gérant de cette scierie que vous êtes agent pour
les Scies à Bardeaux Simonds et que vous pouvez lui fournir à bref délai l'article vérita-
ble, fait dans la manufacture de Montréal.

"SCIES SIMONDS"
Peu importe l'espèce de Scie ; tant que cette Scie porte la marque de fabrique représentée
dans cette page et qu'elle est faite à Montréal, c'est une Scie absolument garantie.
Cela signifie : Scies Circulaires, Scies à Dents Insérées, Scies à Ruban, Scies à Bardeaux, etc.
Vous devriez vous procurer la clientèle des scieries de votre voisinage, qui attendent ordi-
nairement la visite d'un voyageur qui leur vendra cette ligne de Scies.
Voulez-vous prendre la peine de nous écrire au sujet de toute Scie que vous pouvez vendre ?
Nous vous ferons nos meilleures conditions, nous vous dirons quelles promptes expéditions
nous pouvons faire et combien notre garantie vous protège entièrement, vous et votre
client, contre toute possibilité de perte.
Nous désirons que les marchands canadiens connaissent mieux notre ligne et, en consé-
quence, nous sommes prêts à offrir des escomptes et des profits libéraux sur les Scies
qu'ils peuvent vendre.

Simonds Canada Saw Co., Limited
Manufacture et Bureau Principal :

Rue Saint-Remi et Avenue Acorn,

MONTREAL, Qué.

Bureaux-Suooursales :

ST. JOHN, N. B. - - - VANCOUVER, C. A.
MARQUE DE FABRIQUE

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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LE PRIX COURANT

E plâtre durcit dans un inter-
valle de 2 à 6 heures. On

peut le retremper. Pas de

perte par égouttement. C'est. un

plâtre hydraulique qui durcit en

vieillissant. La pluie ne détruit pas

les joints faits avec ce plâtre. On

peut l'emplqyer comme plâtre, stuc

(imitation de marbre) ou ciment.

Il a tous les avantages du plâtre

à la chaux, sans en posséder les

défectuosités. Il est plus plastique,
couvre plus de surface, ne coûte pas

plus et est fourni tout préparé pour

son mélange avec du sable.

Maison d'habitation revêtue de Plâtre "Alca" à la chaux
formant stuc.

Plâtre "ALCA " à la Chaux
Manutaoturé par

STINSON-REEB BUILDERS' SUPPLY CO., Limited.
Edifice de la Banque des Cantons de l'Est, MONTREAL, P. Q.

E plâtre répond à toutes les

exigences de la construction
moderne. Il renferme 85 pour

cent de chaux éteinte et 15 pour

cent d'aluminate de calcium, élément

actif du ciment. Il faut le mélanger

et l'appliquer de la même manière

que l'ancien plâtre à la chaux. Le

plâtre "Alca" est en usage depuis

plus de trois ans ; tous les architectes

et entrepreneurs de constructions (lui
l'ont employé sont tous d'avis que
c'est le meilleur plâtre qui existe sur

le marché.

Edifice Delaware Trust Co.,
Stuc à la chaux "Aloa", mélangé de cailloux, Plan de
l'architecte Wm. Draper Brincle, mis à exécution par les
entrepreneurs, O. 1. Reed & Bro.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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ENCYCLOPÉDIE
de Phrases utiles pour la vente,

à l'usage des Annonceurs.
L'ý 'oeul o-ivrage ciuple

seréférer pirfaite'nent et
Pouir la r.-daction de leurs
chauids, les mqnufa-turiers
d nis toute ligne d'affaires.

1360
-Page&.

Tout
Homme

Qui
Eorit
Une

Annonoe
a Besoin

de oe Livre
à Toute
Heure

de
La

Journée.

$15.#0

t auquel pui.isent
en toute saison,

annonces les mar-
et les annonceurs

30 JOURS
ET -PAS PLUS.
Combinaison la plus
Importante qui ait la.

- mais été Imprimée.

Livres de Commerce
Pour les Annonces
Du Détail,
Qui fournissent aux marchands des arguments pra-
tiques et puissants pour la rédaction de leurs an-
nonces, dans toute ligne spéciale d'affaires. Repro-
ductions d'annonces disposées de manière attrayante,
arguments pour la vent-~, langage à employer dans le
mnagasin -les meilleurs manuels de publicité qui aient
jamais été écrits sur

La Publicité Financière,
La Publicité du Marchand

de Nouveautés,
La Publicité du Bijoutier,
La Publicité de i'n.picier,
1,a Publicité du Quincail-

lier,
La Publicité (lu Marchand

de Chaussures,
La Publicité du Marchand

de Tabac, Q a d v u
La Publicité du Marchand Q a dv u

de Merceries,
La Publicité du Marchandl tertre un

de Charbon,
La Publicité du Marchand lancer un

d'Articles de Ménage, faire un
La Publicité des Boulangers

et Confiseurs. compoe

$2.00 faire ree

I'Exeplafe. envoyer

BMAINS

Scratoni, Pa.
Veuillez m'envoyer votre é

O)ffre de 30 Jours pour BRAINS
et vos Livres de Commerce pour
les Annonces du Détail, ainsi q e le
prospectus de votre 1nycop te.

No0m..............................

Adlresse ..............................

Ville ...................................

Ps ovince.................. ............ .... ....

Genre d'affaires ............................. ......

Touseles commerces,

Toutes les Industries,

Toutes i.. lignes d'effaires,

Traités dans ohaque EdIflow.

voulez -
le annonce,

e marchandie,

étalage en vitrine.

r un prospectus,

bortIr une annonoe,

ide ettres.olrouiaires,

former un plan d'ordres par correspondance.

savoir exactement os qu'il faut annoncer.

quand ou comment l'annoncer et

faire progresser vot affaires,

Servez-vous de

BRAINS,
La seule pubiioation hebdomadaire

au monde qui enseigne au détalient

le manière de rédiger ses annonoes.

CINQ DOLLARS

PAR Au.

Agents demandée. Ecri.
vez maintenant pour ob-
tenir un bon territoire.
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Table Alphabétique des Annonces.

Amlerican Computing ...... 17

Aines-Ilolden, MIcCready
Ltd...... ......... 84-85

Assurance Mont-Royal..143

Aylnier C on 1. Milk ....... 104
Baker & Co. (Walter)...44

Banque de Montréal ...... 114

Banque d'Hochelaga... Ili

Banque Nationale ........ Ili

Banque Molson .......... 1Il

Banque Provinciale ....... Ili

Bélanger, L .............. 114

Binette, Jos. ... ........ 114

Boivin Wilson ............ 6

Boker & Co .............. 113

Bowser, S. F. & Co .. ,.....-43

Brains Corporation lAd ... . 141

Brodie & Harvie........ 42-44

Brunet, los. A........114

Canada Life Assurance Co 143

Canada Paint ............. 98

Canada Sugar Refining CO. 41

Canadian Clîewing Gumx. . . 8

Caîî. Consolidated Rubber
Co., Ltd............. 88-89

Caîîadian Fairbank .... ... 123

Canadian Northern Ry. 110. i

Canadian Pacific Ry ...... 109

Catîadiail Poster ......... 127

Canadianl Salt Co ......... 5-39
Chaput L., Fils & Cie..30

Chartrand & Turgeon...11i4

Chauvin, Baker & Walker. 114

Christie, Brown ........... 38
Church & Dwight ......... 38

Cie Can. Prod. Agricoles.. 44- 76h

Cie de'Laiterie (lut St-Lau-
rent ........ ........ .7611

Cie Française des Pâtes
Alimîentaires...........32

Cie Médicale Dr Lanîbert 33
Cie. des Moulins du Nord 44
Clark, Wmn .... .......... 40

Cliche & Cie ............. 1lo9

Comptoir Mobilier Fr. Can. 40

Connors, Bros............. 24

Connîor Ruddy ........... 122

Corby Distillery........... 22

Cottam Bart ............. 40

Couillard Auguste ........ 113

Cowan & Britton .......... 99

Crédit Métropolitain ... .. 137

Dally F. P. &Co .......... 7
Davidson Thos ........... 134

Dépt. de l'Iimigration.. 40

Desmarteau Alex ......... 114

Dom. Canners Co., Ltd.... -9

Dom. Cartridge ....... 91-145

Dom. Co-Coa-Nut Butters
Co.LId .............. 9

Dom Messenger ....... .ç3-94
Dom. Register Coa......... 35
Dorken Bras ............. 117

Douglas J. M. & CO...3-28
Daugal Varnish Co ....... 103

FEdward's SouP ........... 34
Edwardsburg Starch Co.,
lad........ .......... 144

Equitable............... 143

Esinhart & Evans .... .... 112

Pederal Life Assurance Co. 143

Pels & Co ............... 44
Pindlay &Howard, Ltd...- 114

Fidelity Phoenix Pire Insu-
rance Co,.............. 143

Fortier Joseph ............ 113
Prost Wire Pence ........ 130

Furuya & Nishimura ... 45

Gagnon, P.-A ........... 114
Garand, Terraux & Cie.... 114

Garlock Packing & Co .... IIS
Genin, Trud yu & Ce 107

Gibb, Alex ............... 113
Gillett Ca., Ltd. M-. W.) 46

Gillette Safety Razor ... 146

Gouthier, Geo ........... 114
Grand Trunk Railway.... iîo

Gravel & Quimet .... ... 114

Greening Wire ........... 131

Grenier, J. A.............. 99
Gunn, Langlois & Cie .... 9

Hattoîî D. &CO........... 31

lfhlbert L. H. & Cie ...... 135

Howell Litho ..... ...... 126

Hudonl & Orsali ...... 12

Hutton & Co. (James) .... io5

Hudon, Hébert & Cie. .26-27

Jameison, R. C. & Co ... 134

jardine & Ca.. A. B..113

Jonas & Ca., Henri ........ 4

Lacaille, Gendreau & Cie.. 44

Lake of the Woods M.Co 44

Laing Packing & Prov. Ca. 39

La Patrie ................ 40

Lamarre & Cie, W ....... 114

Laporte, Martin & Cie..23
La Pr évoyance ... ....... 143

Lewis Bros .............. go
La Sauvegarde ........... 112

Leslie & Ca., A. C ....... î10
Letang ...... ..... ...... 132

Letourneau O. & Cie - 46

Letourneux & Fils ....... îî6

Lister Pure Food .......... 8
Liverpool & London Globe 143

London, G. & Accident Ca. 112

Lytle T. A. &Co.... ...... 14

Marion & Marion ........ 112

Martin-Senour ........... loi

Massicotte, O ............ 114

Mathewson's Sons .......21 41

Mathieu (Cie J. L.)........1- -5
Maxwell & Sons (David) 11x8-î 19
Metropolitan Life Is. Ca.. 143

Montbriand, L. R ........ 114

Montreal Biscuit Ca. ..... î- o6

Montreal Canada ......... 143

Mooney Biscuit Mfg. Ca..- 35
Morrow Screw, Ltd., The
John .................. 113

Mott, John P.. & Ca ....... 44
Moulin Océan ............ 108

Munn &Co .............. 113

Mutuelle du Commerce.... 143

McArthur & Ca., t. .- 100- 133

McÇarnick Biscuit. .......36

McLaren & Ca. (D.K.) .... ioS

Nat. Cash Register...

New Victoria Hotel.

Nova Scotia Steel Ca..

Inîperial obacco ......... 17 Ogilvie Flour Mils ......... 2

Imperial Varnish Ca ... 104 Oneida Community ....... 121

International Varnish C a.. j c4 Outarto Silver Ca......114

Pinchin, Johnson & Ca ... 103
Pink Thos .......... ...125

Prévoyants du Canada [Les] il?2

Prud'homme A ......120

Quebec Steamship...... l09

Record Poundry ......... îoo

Richard Pure Soap ........ î 6

Rivet, Glass & Sulivan.... 114

Rolland & Pila, J. B ... 113

Rogers Henry & Sons ... i02

Roper J. H.... .... ..... 130

Rose & Laflanîme .... .... 25

Salada Tea ............ ..43
Shurley & Dietrich ....... 105

Simonds Can. Saw Co., LM 139
Snap &Co ............... 43
Snowdon & Ebbitt ........ 13
Standard [The] .... ...... 128

Sun Life af Canada ....... 143
Surveyer, L. J. A ......... 113
Stevens-Hepner & Ca. .îoo

Standard Photo .... ...... 136

Stinson Reeb Builder*s
SuPPlY Ca ............. 140

St. Charles Cond Milk Ca. 9

St. Liwrence Flou r Milîs.. 45

St. Lawrence Sugar Ca. . . 19-41

Tarbox Bros ...... ...... 138

Théâtre National ......... 112

Thompson B. & S.H ... 97

Tippett & Ca., A. P ....... 37

Toledo Scale ............. 124

Trura Cond Milk Ca ... 41

U ncle Sam Dressing Ca....- 44

Union Life Ass. Ca ....... 112

Union Mutual Life Ius. Ca. 143

United Soap Ca .... ... ... 20

Upton & Ca. (The T.)..44

Verret, Stewart & Co., Ltd 38

Victoriaville Furniture .... Il

Walch Land & Ca ........ 136

Western Asa. Ca .......... 113

WilkfBurnett & ......... 114
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