PAGES
MANQUANTES



LE PRIX COURANT

ddae Quand vous remplissez une
) _ commande de

. Sel de Table
\ "B WINDSOR

i Vous savez que votre cliente sera sa-

tisfaite du sel et contente de. votre

service.

LE SEL DE TABLE WINDSOR

est celui que |'on trouve dans presque tous les ménages canadiens, & cause
de sa haute qualité. Il répond a tout ce qu'on peut exiger d'un sel parfait—
propre, sec, fin, absolument sans adultération, sans gravier ni amertume.

Il se vend de lui-méme.

'LE SEL DE CREMERIE WINDSOR

est employé exclusivement par tous les fabricants de beurre, parce qu'il donne
au beurre de la saveur et une qualité de conservation, de méme qu'on

compte sur le

SEL A FROMAGE WINDSOR pour faire le fromage moélleux -

et riche qui commande le plus haut prix.

Si vous avez en stock ces trois sortes de Sel de vente courante, vous n'avez

pas besoin d’en tenir d'autre.

THE CANADIAN SALT CO. Limited

WINDSOR, ONTARIO.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”




'Quand vous servez

LE PRIX COURANT

a vos clients

UN VERRE DE

GIN CROIX ROUGE

Vous étes certain de la pureté, de la qualité et

1 de I'age de la Vieille Liqueur Canadienne,

fabriquée sous le controle du Gouvernement

et livrée a la consommation apres qu'elle a
- séjourné deux années, au moins et, plus sou-

vent, trois ou quatre ans, dans les entrepots
du Gouvernement.

Quand vous servez a votre client un verre
de Gin Importé — rappelez-vous que les gins
étrangers ne sont soumis a aucun controle
officiel, ni a la sortie du pays d'origine, ni a
I'entrée au Canada ; que les gins étrangers

~ sont l'objet de falsifications variées, admises

devant la Commission Royale d’Angleterre,
falsifications qui affectent la santé du con-
sommateur.

Dans l'intérét de votre commerce,
Mettez vos clients en garde
Contre les Gins Etrangers.

BOIVIN, WILSON & CIE., Agents.

Montréal.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Splendide Article de Vente

Poli a Poéles

BLACK KNIGHT.

Nous avons terminé la plus grande campagne de distribution
d’Echantillons de maison en maison qui ait jamais été entreprise
au Canada, avec Deux Surintendants et 24 Garcons en uniforme.

De la Ville de Québec a Vancouver.

Demandez cette ligne
R Non inflammable.
a

votre fournisseur Ne produit pas de poussiére.

1 douzaine - - . . 75c. Poli brillant et durable.

3 douzaines par caisse.

Beau profit pour le détailleur.

Poli a Poéles le plus largement annoncé au Canada.

Manu acturé ° ° 1 . Ca .
w ¢ The F.F. Dalley Co., Limited, ks

Fabricants du fameux Poli 2 Chaussures 2 dans 1.

s g
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NOUS FAISONS BONNE GARDE

sur tout ce qui entre dans la manufacture

des PRODUITS ALIMENTAIRES LITSTER, ;

et nous garantissons qu'on peut compter

absolument sur chaque paquet. Nous exa-
minons avec soin toutes les marchandises
qui nous sont expédiées et nous nous assu-
rons de leur parfaite qualité, avant de les
accepter. Nous protégeons notre clientéle
contre des produits alimentaires “frelatés”

et lui donnons le plus de satisfaction possible

- au point de vue dela pureté et de la valeur. 5

 ““Tout ce qui porte le nom de LITSTER EST BON"'.

 @gm® POUDRES A GELEE. POUDRES A PATE' ;

| POUDINGS. essences. |ITS[ERY
ASSAISONNEMENTS pour SALADES. CAFES et EPICES.

Le nom qul garantit

: =L e L'TSTER PURE FOOD co., LmiTEp T o Setisscten

nte

qul
 n atiairee, 1297-1301 Queen Street, West, - - TORONTQ. M- H- LIVINGSTONE,

Gérant des Agences de I'Est.
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66 et 2-7°,

De profit pour

| sone——

Et vous ferez
plaisir a
votre client

MACHER

VOUS, -8 en lui
M. le Détaillant, &1l  vendant la
dans la S | GOMMEA
vente de =
e

H “RED JACKET? gritten

P ' ' - TIT
Prépeer Canadian Chewing Gum Co., Limited, Toromto. % GUALITE

d EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Lait Evaporé St-Charles

Le type du genre dans le monde entier.
Riche et pur, toujours prét pour l'usage.
Ne manque jamais de donner satisfaction.

Article se vendant rapidement. Chaque
boite est garantie.

Manufacturé par

- The St-Charles Condensing Co.

Ingersoll, Ontario, Canada. |

==

A
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EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE P@SIX COURANT”
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COUTEAU GALGULATEUR. “PERFECTION” A FROMAGE.

Le Seul
Couteau
Calcula-
teur Réel
qui Existe.

Augmentez vos
Ventes de
Fromage

en rendant le fromage
atirayant et en le mani-
pulant d'une maniére
sanitaire. Donnez & tout
acheteur une tranche
fraiche avec le plein
poids, vous rapportant
un plein profit.

Le Couteau “Per-
fection” est un orne-
ment attrayant pour le INSTRUGTIONS Placez la marque du prix en face de la marque du poids total. Chagque fois

magasin. que le levier est soulevé, il mesure un morceau de fromage de 5 cents.

Faites du Profit sur le Fromage en ce Moment. |

Chaque morceau de fromage coupé avec un Couteau “Perfection” & | .
Fromnge, rapporte un pl‘Oﬁt. | ANS un pareil couteau con?-
Le marchand qui réussit emploie aujourd’hui un couteau & fromage ment pouvez-vous savoir
qui lui assure un plein. profit sur toutes ses ventes de fromage. si vous faites ou non du profit ?
Les caractéres sanitaires de notre couteau valent & eux seules le
prix qu'il colite. Le couteau “Perfection” est le meilleur. Ses points de
supériorité sont bien connus. Il augmente vos profits, ajoute a votre |
prestige, est commode, durable et d'un PRIX POPULAIRE.
C'est le seul Couteau & Fromage Calculant Réellement qui existe. VENDEZ LE FROMAGE
C'est le couteau que vous devez acheter. I

C'est le plus facile & manceuvrer, le plus simple comme mécanisme
et le plus attrayant.

Prix et conditions fournis sur demande. |
VOUS PERDEZ DE L'ARGENT CHAQUE JOUR QUE VOUS | =
RETARDEZ VOTRE ACHAT.

Aucun marchand prospére ne

Se fie aux conjectures.

par la nouvelle méthode.

Ecrivez pour tous renseignements en disant que vous avez lu notre annonce dans ‘‘Le Prix Courant.”

Manufacturé par

The AMERICAN COMPUTING COMPANY of Canada, Hamilton, Can.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Ayez toujours en vue la valeur
de la Marchandise.

A notre époque de concurrence
active, vous ne pouvez pas vendre
des marchandises de valeur inféneure
s1 vous voulez continuer la lutte.
Vous n'avez jamais de valeur infé-
neure, si vous tenez les Meubles
Victoraville, car rien n'est négligé a
la manufacture. Votre clientéle, non
plus que la nétre, ne court aucun
rsque.

Aucune piece d'ameublement ne sort
de la Manufacture de Meubles Victo-
naville, si elle n’est capable de main-
tenir le bon renom des meubles
Victoriaville. On  s'efforce toujours,
dans cette manufacture, de produire
successivement des piéces d'ameu-
blement meilleures que celles qui les
~ précedent.

THE VICTORIAVILLE
FURNITURE COMPANY,

VICTORIAVILLE, - . QUEBEC.

DEMANDEZ LES CATALOGUES

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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HUDON & ORSALI

EPICIERS EN GROS.

Importateurs de VINS et LIQUEURS.
u'mi!u,, |

SEULS AGENTS AU CANADA

Pour le célébre “COGNAC’

LucienFoucauLbaCo.
HUILE D’OLIVE

ApoLPHE PUGCET

" Reconnue la meilleure au monde.

Qualité Vierge d’Aix :
i Supérieure.
ik Sur Fine.

En Bouteilles

1]
1]
[1]
1]
1
Estagnons

111
(1]
111
(11

caisse 12

24y
12

241
48y,
961/

litres brochés.

(1]
Rondins.
(11
(11
(11

2 5 Gallons.

8
1414
24

48);

ailleurs.

[l est de votre intérét de nous demander nos prix avant daller

E.crivez-nous ou téléphonez-nous a nos frats.

259, rue St-Paul, Montréal.

|

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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wm.r,:

Les Marques de Rowat

NE SONT PAS SURPASSEES.

Des années d’expérience ont pour résultat
le développement de marques qui forcent
aujourd’hui admiration et excitent le goiit
du public dans le monde entier. En outre,
d’honnétes méthodes d’affaires et de
promptes livraisons ont contribué a satis-
faire nos clients répandus sur toute la

e ivn o e e surface du globe.
PATERSON 2 SO

DWAT & CO. ser

&= SAUCE _
Worcestershire:Paterson||

Comme condiment aiguisant l’ap-
pétit, elle maintient un record
remarquable de duréed’existence,
et le commerce reconnaitqu’il n’est
pas besoin de la recommander aux
épiciers qui latiennent. Quand on
la connait, on ne peut qu’apprécier

sa valeur. o

DEMANDEZ CES PRODUITS A VOTRE MARCHAND EN GROS.

Distributeurs Canadiens : Snowdon & Ebbitt, 325 Edifice Coris-
tine, Montréal, Québec, Ontario, Manitoba et le Nord-Ouest ;

F. K. Warren, Halifax, N.E. ; F.H. Tippett & Co., St. John, 7

N. B.; C. E. Jarvis & Co., Vancouver, C.A.

POUR

ROWAT & Co.

GLASGOW, ECOSSE.
VOTRE MARCHAND EN GROS VOUS LES FOURNIRA.

~ POUR AIGU!SER

N oL e TouT
f PREIER ORDRE
e

JB| 5AIS0N DE NOEL

CONDIMENT
REMARQUABLE

L'APPETIT.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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peuvent recommander en toute confiance les Pickles,

Les marchands qui s’adressent a la clientéle de la plus haute classe |
Catsups et Gelées de la Marque *““Sterling.”

Pour le commerce de la saison ac-
tuelle, nos Mince Meats sont I'objet
d'une forte et favorable demande.
Avyez-les constamment en stock,

\

o

. .
o

[In'y a pas d'aticles de “Seconde”
qualité dans les Marchandises
“Sterling” —elles sont toutes de la meil-
leure qualité—ce sont des marchandises
conformes aux étalons du type le plus
élevé.

Pickles — Catsups — Sauces—Confitures-—Gelées—
Marmelades — Mince Meats—Lime Juice— Vinai-
gre Framboisé et autres Spécialités.

Twe T. A LYTLE GO. LIMITED

STERLING ROAD, TORONTO, Can.
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=" Ce laboratoire,
::@rﬁ“*} un des plus
g grands et des
mieux outillés
au Canada, est
notre propriété,
et ;nous |'em-
ployons exclu-
sivement a la
préparation de
nos spécialités
renommeées.

= SIROP DE MATHIEU

au Goudron et a I'Huile de Foie de Morue.

Vous pouvez recommander sans hésitation cette préparation qui obtient de beau-
coup la plus forte vente au Canada, parmi tous les remédes contre la toux. Elle est
particuliérement efficace a prévenir, a soulager et a guérir toutes les affections de
B @ | la poitrine et de la gorge. Non seulement elle guérit le rhume, mais elle tonifie
S——iusedd e systéme et empéche les rechutes.

Poudres Nervines de Mathieu.

Voila un remede magique pour tous maux de téte, douleurs nerveuses,
nevralgie, etc. Il ne contient ni opium, ni morphine, ni chloral, m
aucun autre narcotique dangereux ou poison. Aussi son emploi dans
les familles offre-t-il toute sécurité. Il soulage de I'insomnie, calme
les nerfs et procure un sommeil reposant. Pris avec le Sirop de Ma-
thieu, c’est le remede le plus prompt dans le cas d'un rhume fiévreux.

En vente dans toutes les maisons de gros. Ne laissez pas baisser votre stock.

Cie J. L. Mathieu, Propriétaire, Sherbrooke, Qué.
~ L. CHAPUT FILS & CIE., Dépot en Gros, Montréal.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”




LE PRIX COURANT

LISEZ CECI.
POUR INTERESSER. LE CLIENT,

Faites de vos vitrines un puissant attrait pour la vente, en limitant
chaque fois I’étalage a une seule ligne.

J“.;-a-ﬁ. -\-y-.l-'-—r-'-—y;-y( A TR
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Mettez ces Savons en évidence sur vos rayons, sur votre comptoir
ou dans votre vitrine, la o 1ls inviteront le public & faire des
achats. Le profit extra de 5 p.c. a 7 p. c. sur les marchandises
données gratuitement est une chose trés importante.
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Prix de livraison dans les Provinces d’Ontario et de Québec :
Lot de 5 caisses, $4.15, avec 20 morceaux Gratuits de Quick-Naptha. —Lot de 10
caisses, $4.05, avec 40 morceaux Gratuits de Quick-Naptha.—Lot de 25 caisses,
$4.05 avec 150 morceaux Gratuits de “Pure’ ou de Quick-Naptha.
ASSORTIS OU NON,

The RICHARDS PURE SOAP COMPANY, Lwmreo.

Fondée en 1850. WOODSTOCK, Ont.

Vente au dstall 3 5e.
par morceau, net.

Nous vendons directement ou par I'in-
termédiaire de toute Maison de Gros.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Il y a un proverbe quidit: ““Ne
courez jamais deux liévres a
la fois.”

Faites mentir ce proverbe, en
vendant le

Tabac a Fumer

GREAT WBST

~ M//I/M

I cvemiiny

i

-
e

',

Que vous pouvez
offrir comme TABAC
A FUMER ET A CHI-
QUER. Tenez-le bien

-~

en vue, et vous verrez

avec quelle rapidité il

se vendra. Bons pro-

fits aux détailleurs.
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S May||| factured by
¢ THE EMPIRE |{||BACCO CO,, Branci o £1»
3 lmsmu.‘éo% ) orY CANADA, Liwireo.
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" The Empire Tobacco Co.,

SUCCURSALE DE

IMPERIAL TOBACCO Co., i Canads,Limited.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “ LE PRIX COURANT "~
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Les Marchands de succés mettent un recu dans chaque paquet,

parce qu'’ils ont constaté que c'était le seul moyen d’em-
pécher les erreurs, les pertes, d'éviter les discussions,
de satisfaire chaque client et d'enregistrer convena-
blement et siirement toutes les sommes d'argent recues.
La Caisse Enregistreuse ‘“National’’ fournit la méthode
la plus rapide qui soit connue d'émettre des regus.

Les Caisses Enregistreuses “National’ obligent a un
enregistrement correct de toutes les ventes aufcomp-
tant, a crédit, de I'argent recu en acompte, etde I'argent
sortant de la caisse. Un recu imprimé, émis.a chaque
transaction, est enregistré, en méme temps un duplicata
reste a l'intérieur de la machine.

Plus d'un million de marchands protégent journelle-

ment leurs profits au moyen de Caisses Enregistreuses
‘‘National’’ ! Pourquoi ne le faites-vous pas ?
Ecrivez pour renseignements complets.

0

The National Cash ”Reg"isterMComllaany.

F. E. MUTTON, Gérant pour le Canada, 285 rue Yonge, TORONTO.

Bureau a Montréal : 1 et 3 rue Notre-Dame Ouest.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Le Sucre

Granulé St. Lawrence

est le sucre le plus choisi et celui sur lequel on peut le plus compter au
Canada ; 'analyse du Gouvernement certifie qu'il contient 99 997140 & 100
pour cent de pur sucre de canne, sans'impuretés.

Il Vous Sera Profitable de Fournir a
Vos Clients du Sucre

H By
S A d " T
{ 7 - 1 o ’i L2
i R,
IR O

¢t acquérir ainsi la réputation de ne vendre que du sucre de la plus fine
qualité que l'argent puisse procurer.

En commandant du Sucre en Morceaux, demandez sore.
ment les

Crystal Diamonds,

En vrac, en boites et demi-boites de carton, pour se détailler a prix populaires.

Crystal Diamond Dominos,

[en boites de carton seulement],

sucre en morceaux fait spécialement pour les amateurs de Café.

Avez-vous essayé notre nouveau petit pé.quet de Sucre Granulé en
Sacs de Coton de 25 Livres ?

Paquet trés commode A vendre au comptoir.

Nous fournissons aussi des Sacs de Coton de 20 livres.

THE ST. LAWRENGE SUGAR REFINING CONPANY, LINITED.

MONTREAL, QUEBEC.
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Son Prestige
Est National.

De méme que le Dominion
a éclipsé tous les records
dans son développement,

\\\ de méme I'a fait
Q&\?. \‘:\%&‘}\So\ée&oscs N
Le Savon

“Canada’s Best.”

D’une renommée nationale, on le trouve maintenant dans toutes les villes et tous les
hameaux du pays ; ce qui atteste la vraie signification de son nom, et ceux qui s’en
servent sont répandus dans toutes les classes de la population Canadienne.

LE SAVON
“Canada’s Best”’ est “Le Meilleur au Monde’’.

0
PRESQUE 36 z DE PROFIT.

(Exactcment. 35.9.)

Il vous coiite— LOTS DE 25 CAISSES. Il coiite au Consommateur—
25 x $3.75 - $93.75 25x$5.00 - $125.00
Moins rabais de 7c par boite 1.75
$92.00

PROFIT, $33.00

Morceau le plus gros a 5c.
POURQUOI IL EXCELLE.

Il ne contient pas de résine comme la plupart des savons de buanderie. C’est un
savon blanc, non un savon jaune.

Il fait 'ouvrage sans aide. Pas besoin de borax ni de poudre a laver.
Absolument pur, sans ingrédients nuisibles.
La meilleure valeur sur le marché.

On peut 'employer efficacement a tout le nettoyage du ménage.

DEMANDEZ NOTRE NOUVEAU

SYSTEME DE PRIMES ET DE CERTIFICATS.

Vous le trouverez des plus intéressants, particuliérement dans votre cas.

Pése 11 onces

ahpe =

Ecrivez a

United Soap Company of Canada, Limited.
MONTREAL.
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Les Résultats du Recensement sont-ils Exacts?
m—

Q lls peuvent I'étre ou ne pas I'étre ; mais une chose
certaine, c'est que lorsque notre grand-pére débuta dans
le commerce en 1834, la population de Montréal était de

30.000 ames. On nous dit aujourd’hui qu'elle est de
600,000 ames.

Celaindique le merveilleux
Développement de la Cité.

Notre commerce s’est développé semblablement.

{ Nous sommes ici aujourd’hur pour vous fournir les meilleurs articles
d’épicerie, depuis la Créme de Tartre chimiquement pure jusquaux
Conserves, par lots de'¢har, et vous pouvez compter sur nous pour la
livraison des marchandises'quand vous les demandez.  Toutes les épice-
ries, excepté les liqueurs et le tabac.

{ La stabilit¢ dune maison fondée depuis longtemps, jointe a des
méthodes d'affaires progressives, nous permet de vous servir de mameére

satisfaisante.
Envoyez un ordre d’essai a

Mathewson s Sons. - - Montréal.

Epiciers et Importateurs en Gros.
Boite Postale 1570.

Propriétaires de La Marque Quaker de Saumon, le mieux préparé. o
“ “ La Marque Quaker de Poudre a Pate, garantie ne pas contenir d'alun.
“ “ La Marque Peacock de Pickles.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Maturation en Barils

contre

Maturation en Cuves.

La qualité finale d'un whisky ne dépend pas tant de la durée de la période de maturation,

que de la méthode employée.

Par exemple, du whisky emmagasiné dans d’énormes cuves en cuivre, contenant chacune
plusieurs milliers de gallons, ne s'améliore pas avec I'dge. La perte par évaporation est presque

nulle, ce qui fait prévaloir cette méthode. Le whisky
reste inactif durant la période d'emmagasinage—il con-

serve sa rudesse d'origine et, quand il est embouteill§, il

n'a pas le caractere ni la saveur du whisky amené con-
venablement & maturation.

Mais la Méthode Corby'

est Différente.

Tout notre whisky est emmagasiné dans des fits en
chéne carbonisés. Pourquoi ? Parce que le charbon de
bois absorbe tous les éléments délétéres du whisky nou-
veau—enleve le gotit de fusel-oil, et adoucit lentement
la saveur jusqu'a ce que le whisky soit incomparablement
moélleux et délicat. Les mouvements imprimés aux fats
aerent leur contenu, tandis que le whisky emmagasiné

dans des cuves reste plat et inerte, en raison de son gros
volume.

Puis mos entrepits sont maintenus & wne
température uniforme d'été tout le long de
Vannée, de sorte que la maturation a liew

continuellement au liew de se faire par intermittence, comme dans les entrepits non
chauffés.  Un emmagasinage d'un an par motre méthode est au moins égal a un

emmagasinage de quatre ans par Uautre méthode.

H. GORBY DISTILLERY GO,

LIMITED.

Bureaux Principaux a MONTREAL.

‘‘Corby of Corbyville,"
depuis plus d’un demi-siécle.

B—

—

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”



LE PRIX COURANT 23

Si vous désirez satisfaire votre Clientele,

Approvisionnez-vous dont les produits

dans sont de
AGENCES : .
Hne Cognac Ph. Richard . Quahte
Maison sogTek Whiskies Mitchell. Supérieure.

Whiskey Canadien Wiser,
Gin “Gold Finch” ¢ Herman Jansen.
Absinthe Suisse de Jules Pernod.
Clarets ¢ Sauternes A. Delor & Cie.
Sherry ‘‘ Favorito!’ de Diez Hermanos.
Vin de Bourgogne d. Morin Pére & Fils.

ciaveache | Piper-Heidsieck|

Champagne Cardinal de I'Union Champenoise.
Champagne Duc de Lagrange, de Bouvet-Ladubay.
Vin Apéntif “Bacchus”, de A. Javilhers.

mﬁzzz Vin Tonique Banyuls-Bart.lssol. Pites
Eaux du Bassin de Vichy : Sources “La. Capitale”’, Alimentaires
“SOIei I . “Neptune”, ““St-Nicolas”, “Lna “S.zxnltgs”. ) [ ;
" Limonades Importées ‘‘La Savoureuse'', *'St-Nicolas mportees
Petits Pois,

Lager “High Life”, de Miller.l D
Extrait de Malt de Miller. ) NILWAUK:E

Porter Anglais “Compass Brand''.

Blanc & Fils.

Conserves Alimentaires :
FEYRET f:_l PINSAN.

La Savonnerie du “Soleil”, Marseille
SAVONS DE CASTILLE :

“LE SOLEIL” “LA LUNE’

Haricots, Asperges,
Macédoine, F lageolets, Epinards,

Soupes ““Soleil’’:
Juhenne, Printaniére, Cerfeuil, Etc.
Huile d'Olive Pure “MINERVA”.
Champignons LECOURT.

et Biére Bass.
Embouteillés par

W.E. Johason & Co.

LAPORTE, MARTIN & CIE, LIMITEE

568 RUE ST-PAUL, MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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\’P\\\?PE‘R'ED
\ | Breakfast Delicacy

® CONNORS BROSw@
" ._'-"l'.,”-i_.‘_(l‘l/
Onons swertps o Luson 0
\-.M-M'-nﬂ—”‘/

a
|\\

— " Trois Lignes Favorites
o e womne du Groupe Connors, o e Hi

toujours populaires.

MM. CONNORS BROS. se sont acquis leur répu-

tation actuelle comme fournisseurs du commerce de
I'épicene, par la maniére consciencieuse dont ils main-
tiennent la qualité de leurs produits ; par leur longue
expérience, 1ls font autonté dans le commerce du poisson.

Toutes leurs marchandises sont empaquetées dans

des conditions 1déales et parviennent en état parfait au
consommateur.

- Quand vous vendez les marchandises de Connors
Bros., vous vendez ce qu'il y a de meilleur.

Nos Principaux Articles de Vente :

Sardines a I'Huile, en !4 boite. Harengs “Kippered”.
Sardines a I'Huile, en 24 boite. Harengs a la Sauce Tomates.
Finnan Haddies Clams. Coquilles St-Jacques.

(Boites Ovales et Rondes.)

NOS MARCHANDISES
RAPPORTENT UN BON

~-PROFIT,ET LE STOCK
NE RESTE JAMAIS
INACTIF

AGENTS:—Grant, Oxley & Co., Halifax, N
E.; C.H.B. Hillcoat, Sydney, C.B.; J.L
Lovitt, Yarmouth, N. E. : Buchanan &
Ahern, Québec; Léonard Bros., Montréal ;
A. W. Huband, Ottawa; C. De Carteret,
Kingston ; James Haywood, Toronto; Chas.
ncan, Winnipeg; Shallcross, Macaulay &
Co., Calgary, A?k:. ; J. Harley Broyn. Lon-
dAcin.Ont.;"‘ ton & Yockney, E t
ta.

Notre fameux article: Sardines a I'Huile, Marque Brunswick.

CONNORS BROS.

LIMITED.
BLACK'S HARBOR, N. B.
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l Mahiques, Domenech

l & Co.,DENIA, Espagne
S i S

Si nous n'étions pas nous-
mémes convaincus que les rai-
sins de la qualité fancy,

Marque ‘*Beaver’ et de
la qualité courante, Marque

W. Abel’® répondent &

tout ce que les empaqueteurs
prétendent & leur sujet, nous
n'aurions pas la témérité de
vous offrir ces

Raisins de Valence.

-

Mais nous sommes certains
’ ’
qu’en soumettant ces marques
& votre considération, nous
wg vous offrons des fruits qui ne
sont absolument pas surpassés
comme qualité et uniformité
d’empaquetage. Préparés par

une/maison de confiance.

José Segalerva,
Malaga, Espagne.

Depuis plusieurs années, nous
vous conseillons de spécifier
cette marque, quand vous
faites une commande de Rai-
sing de Table Malaga. Comme
nos ventes ont augmenté énor-
mément, nous savons que
notre conseil a été suivi
chaque année par un plus
grand nombre de marchands.

Ces

Raisins de Table

Malaga

doivent étre, tels que nous les
avons représentés, autrement
cette augmentation n’aurait
pas eul ieu.

La confiance justifiée dans
cette marque doit s'étre ac-
crue. Ces raisins répondent
assurément & tout ce qu'on
peut exiger—comme qualité,
prix et empaquetage. J

Vous devriez en avoir maintenant

en stock.

Roseingf(!amme

Montreal - Ioronto

p—
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PATES

Alimentaires

Paquets d’une livre ou vrac.
Caisses 25 Lbs.

Macaroni, Spaghetti, Coquillettes,
Vermicelle, Nouillettes, Alphabets,
Pates Assorties, Coudes.

MARQUE MARQUE
TALBOT
Paquets Paquets
7%c.
6c¢. Vrac
7c.

Mirand & Courtine
Paquets 7Y c. Vrac 7c.
CONDITIONS : F. O. B. MONTREAL, NET 3Q JOURS.

Hudon, Hébert & Cie., Ltée.
Epiceries. Vins et Liqueurs.

MONTREAL.

Maison de Gros Fondée en 1839.
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HUDON, HEBERT & CIE. Livirer

EEiceries |
Vins et Ligueurs,

Seuls Agents au Canada de:

LES PERES CHARTREUX Tarragone
J DE MULLER = s + « Tarragone

Archambeaud Fréres . . Bordeaux

Boutelleau & Co. . . . . Barbezieux
A. Pérodeau & Co. . . . cognac

Nuyens&Co. *» « s« « s« Bordeaux

La Cie des Grandes Sour-

ces Minérales Frangaises vichy
VIOLET FRERES . . . . thuir
Wynand Fockink . . . . Amsterdam

Wright & Greig Limited . Glasgow

Alexander Cairns & Sons Ppaisiey

Talbot Fréres Bordeaux

Mirand & Courtine . . , maions-aton
A. Courtine & Cie. Successeurs.)

THE BON AMI COMPANY  now-vork

Chartreuse Véritable Verte et Jaune

VINS DE MESSE et autres de
Tarragone.

COCNAC JOCKEY-CLUB,

RHUMS DIAMANT et WHITE BALL.

Cognacs.

Sanator Medicinal Brandy et Brandy
15 ans.
Liqueurs et Cordiaux Frangais.

VICHY - GENEREUSE.

VIN BYRRH, et autres Vins Fms

Gin de Hollande.

Whiskies Ecossais Roderick Dhu,
Premier & Grand Liqueur.

Confitures, Gelées et Marmelades.

PATES ALIMENTAIRES,

Huiles d’Olives,

Pois, Champignons, etc., etc.

PATES ALIMENTAIRES.
BON AMI.

Agents, pour la Province de Québec, de

STAVANGCER PRESERVING CO., Norvége, Sardines a
I’Huile “Crossed Fish”.

H. J. HEINZ CO., Pittsburg, Produits Alimentaires,

“§7 Variétés”. |

|
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LEA€PERRINS
 SAUC

By RovAL WARRANT.

Employée et préférée
dans chaque pays cr-
vilisé du globe.

Imitée partout mais
jamais égalée.

J. M. DOUGLAS & G0,

\ i L, s Montréal,
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HAMILTON, Canada.

Les Feves Cuites au Four

MARQUE “SIMCOE”

sont reconnues partout comme de
premiére qualité, a cause du grand
‘ soin apporté au choix des féves et
des épices. Une longue expérience, un outillage par-
fait et une observance stricte de conditions sanitaires
rigides, ont contribué a nous gagner la confiance et
le soutien de la meilleure clientéle au Canada — et
cette Clientele est la Notre.

Avez-vous vu le nouveau genre d’empaquetage ““Sim-
coe’, Boite de grosseur 3’s pour Famille? Boite plus
grande a plus bas prix. Repas nourrissant pour une
famille entiére & 10c¢. |

Il vous sera profitable de mettre en stock les Féves
Cuites au Four, Marque Simcoe. Elles sont avanta-
geuses comme premier profit et comme maintien de
la clientele.

Procurez-vous notre brochure con-

tenant des Indications Précieuses
’ .

sur |'Emmagasinage des Conserves.

Dominion Canners, Linit,

—

EN. ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT® e

A
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PRIMUS

CONSERVES RECOLTE 1911

Nous avons le plaisir d annoncer a notre nombreuse clientéle que tous

nos contrats ont été remplls en entier, suivant notre habitude, et malgré
les racontars de certaines maisons.

Une Ligne Intéressante.

Nous avons regu en magasin

1000 Caisses SAVON DE CASTILLE BLANC

de 1a maison
—— BARON FILS, Marseille,
€0% et 72% d’huile d’olive.

La qualité est insurpassable,
Ransms de Table,

BEVAN & CO., Malaga.
1500 Boites et ¥ Boit. s,
Différentes qualités.

Savon de Toilette Francais,

ALEXIS BIETTE, Nantes,

1000 Dounzaines SAVON A LA VIOLETTE Noe. 810,
Grandes et petites tablettes,
Ces derniéres exclusivement pour hitels

. - . et restaurants fashionables.
Un Char Complet de Figues Nouvelle Récolte,

110 Caisses, Marques

“PRIMUS” et “CAMEL”,

Assortiment complet.

Huiles d’Olives Francaises,

500 Douz. Bouteillen

Huiles d’Olives Italiennes, A ricE & e

BERTOLLI & CIE.
750 Estagnons,
Différentes grandeurs et qualités.
'y, %, % gallon et 5 gallons

Pruneaux de la Californie,
5000 Boites 25 Ibs.

Toutes les grandeurs.

Nous avons un assortiment considérable de marchandises de choix
pour les fétes, dans les fruits, conserves, etc.,

DEMANDEZ NOS PRIX . . . : ILS SONT TOUJOURS lNTERESSANTS

L. CHAPU I,FILS & CIE.

Epiciers en Gros et Importateurs de Thés, Vins et Liqueurs.
MONTREAL.

Maison Fondée en 1842.

O L AR

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”




Dans la liste qui suit, sont comprises

noirs, ont 1'agence ou la repréuventation directe au Canada,

LE PRIX COURANT

PRIX COURANTS.

uniqnement ies mar

d'aprés les derniers renseignements fournis par les agents, re

WALTER BAKER & CO., LTD,
La 1b.
Chocolat, Prime No
1, bte 12 Ibs., pains
de ¢ Ib. et ¢ 1b. ...0.35
Chocolat i la Vanille,
bte de 6 lbs. .. ..0.44
German’s Sweet, bte
de61lbs. .. .. .. ..0.26
Breakfast Cocoa, bte
de 1/5, 3, 4, 1 et 5
Ib8: i cu e we 6:0.41
Cracked Cocoa, bte
de § 1b., bte de 12
lbs., Ex. sac de 6
JOS. o0 e ais 0w 0w 00232
Chocolat sucré, Ca-
e 8 Fra]cas Cbte’ de(GSll:ls.o.sz
alcon Cocia oda
%:fiigfﬁt:rdk chaud ou froid), btes
derlb .. .. .. ..0.34
Caracas Tablets, 100 paquets la bte
5 noués ensemble.. .. .. .. .. 3.00
Chocolat sucré, Auto, btede61bs. 0.32
Ces prix sont F.O.B. Montréal.
BRODIE & HARVIE
Farines préparées de Brodie la doz.
Red XXX .. .. .. pqts de 6 lbs. 3.10
Red XXX .. .. .. pqts de 3 Ibs. 1.
Crescent .. .. .. .. pqts de 6 lbs.

2.90
Crescent .. .. .. .. pqts de 3 lbs. 1.50
Superb .. .. .. .. pqts de 6 Ibs. 2.70
Superb .. .. .. .. pqts de 3 lbs. 1.40
Buckwheat .. .. .. pqts de 3 Ibs. 1.60
Buckwheat .. .. .. pqts de 6 Ibs. 3.10
Griddle-Cake .. .. pqts de 6 lbs. 3.10

Caisses contenant 1 doz, paquets de 6
Ibs. ou 2 doz. paquets 3 lbs.,, 20c chaque.

LA CIE. C.-H. CATELLI, LIMITEE
Montréal (Canada)
Péates Alimentaires marque Hirondelle.
Vernucelle, Macaroni, Spaghertu,
Coquilles, Petites Pates assor-
nies, Graines de melon, Ani-
maux, Lktoiles, Alphabets, Al-
phabets Middle, caisses de 23
paquets de 1 lb. .. .. .. .. .. 0.06
caisses de 25 lbs., en vrac .. .. 0.05
Nouillettes aux oeufs, caisses de

50 paquets 3 lb. .. .. .. .. .. 0.063}
Nouillettes aux oeufs, caisses de

10 lbs,, en vrac .. .. .. .. .. o0.06
Lasagnes, caisses de 10 lbs., en

vrac .. .. 0.06

Pates “Marguerite” tous les gen-
res précedents, en paquets seu-

lement .. .. .. .. .. .. .. .. 0.05
L. CHAPUT, FILS & CIE.
Montréal
Thé Noir Ceylan “Owl” " Lalb.
No 5. 1 1lb. 30 Ibs. par cse.. .. .. 20c
No 5.4 Ib. 30 lbs. par cse.. .. .. 2Ic
No 10. 1 1Ib. 30 lbs. par cse.. .. .. 26c
No 10. % Ib. 30 lbs. par cses. .. .. 27¢
No 15. 1 Ib. 30 Ibs. par cse.. .. .. 32c
No 15. 4 1b. 30 lbs. par cse.. .. .. 33c
No 30 1 Ib. 30 lbs. par cse.. .. .. 40cC
No 30. 3 Ib. 30 lbs. par cse.. .. .. 4lIc
Thé Vert Ceylan “Owl” La Ib.
No 5. 1 1b. 30 Ibs. par cse.. .. .. .. 20c

No 5. 3 Ib. 30 lbs. par cse.. .. .. .. 2Ic

31

ques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées en caractére

ou que ces maisons manufacturent elles-mémes, Les prix indiqués le sont
Pprésentants ou manufacturiers eux-mémes.

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

DWIGHT'S 7| Caisse, 60 paquets de 1
: b, $3.00.
g Caisse, 120 paquets de 3
Iv., $3.00.
Caisse, 30 pqts. 1 lb. et
. 0o pqts. 4 lb., $3.00.
Caisse de paquets de 5c., contenant 96

paquets, $3.00.

CIE. CANADIENNE DES PRO-
DUITS AGRICOLES

Montréal
Lait Laurentia, 48 can. 8 oz... .. 4.00
Lait Laurentia, 48 can. 16 oz... .. 6.00
Créme Laurentia, 48 can. 8 oz... .. 6.00
WILLIAM CLARK
Montréal
Conserves La doz,

Viandes assorties .. .. .. .. 2.00
(ompressed Corned Beef.. .. 1s 2.00
Compressed Corned Beef.. .. 23 3.35
Lunch Ham .. .. .. .. .. .. 18 2.2§
Lunch Ham .. .. .. .. .. .. 28 3.00
Ready Lunch Beef.. 1s $.00 2s 3.00
Geneva Sausage.. .. I8 2.50 28 4.2§
English Brown.. .. 1s 1.90 28 3.I§
Boneless Pigs Feet. 1s 1.90 28 3.1§
Sliced Smoked Beef $s 1.50 23 2.50
Roast Beef .. .. .. 1s 2.00 28 3.35
Ready Lunch Loaves, Veau

Jambon, Boeuf, assortis.. .. #8 1.50
Dito .. vt vt v vt eu ov we oo 18 2,60
Boeuf Bouilli .. .. .. .. .. I8 2,00

Pour la Saison des Avents,

Faites-nous parvenir vos Commandes.

au plus bas prix du

Poisson Gel¢ : Flétan, Saumon, Doré, Brochet,
Harengs, Eperlan, Haddock, Morue.

Notre Commerce d’HUITRES en Ecailles et Ouvertes

augmente tous les jours — Parce que nous donnons le meilleur article

marché.

‘ Huitres pures en bidons, de 2, 3, 5 gallons. —
Huitres en écailles, Malpéques, Caraquettes, etc.

Poisson en Saumure, Poisson Fumé, Marque Niobé, Poisson découpé, Marque Ivory.

LA COMPAGNIE D. HATTON, |

Rue Bonsecours, Montréal.




marque “L’E, TOILE”

Peuvent @tre vus sur les rarons de beaucoup des plus grands magaisins Gu Canada, non parce que l'empaquetage, qui est €légant,
nous l'admettons, a attiré le marchand, mais parce que nous lui avons démontré des faits clairs en leur faveur et, en outre, parce
que le public les a essayés impartialement et a approuvé tout ce que nous avons déclaré. Nous allons vous le répéter ici méme,

L.es Marchandises Splendides “L’ETOILE"

Cofitent moins, sont faciles 4 tenir. Pas de droit de douane. Employés, tous exparts, amenés de France.
dernier modéle uniquement dans la manufacture. La farine canadienne la plus riche, la meilleure au monde est uniquement
employée. L'intérieur de la manufacture est d'une propreté méticulease. Los principales autorités reconnaissent la qualité de
nos produits et disent méme que les marchandises '[,’ETOILE' sont supérieuras aux marchandises im portées.

Seule la Marque ‘I'Etoile”

a regu une médaille d'or 4 1'Exposition importante qui a eu lieu récemment & Québec ; c’est un autre point en notre faveur

Demandez des renseignements.

Machinerie du

32 LE PRIX COURANT
quane § L Macaroni, le Vermicelle, le Spaghetti {oARANTE

PURETE

Cnnmnnmnrnanras

9 rue Harmonie,

Nous sommes les seuls propriétaires des Marques “L’ETOILE” et “CONSTANTINI”.

GIE FRANGAISE DES PATES ALIMENTAIRES ___

MONTREAL.

ASSUREE

AAAAAAAAAAAN
Boeuf Bouilli .. 25 % %6 gs 3.35 Ham, Tongue, Beef an*d Veal ; WM. H. DUNN
Boeuf Bouilli . et «e +. 08 13.00 S 0.50 3s 1.00 ;
° Tongue, Ham and Veal .. .. s 1.20 Montréal
Is $1.25, 25 1.95, 35 3.00, 45 4.00, 55 5.00 Edward’s Soups
Patés de Foie .. + v +y 38 0.90  (Potages Granulés, Préparés en Irlande)
Patés de Foie .. .. .. .. .. ¥s 1.35 Variétés: Brun — Aux Tomates —
Soupes La diz. pjy.
Chicken .. --PQts 1.10 PpPaqucts, sc. Cartons 1 doz, par R
Chicken .. .. .. .. .. .. .. qts 3.00 carton .. . I 1
Mulligatawnay, Oxtail, Kidney To- Paquets, 5c. Boites 3 doz. chaque
mato, Vegetable, Mock Turtle, (assorties), par doz. .. .. .. 04
Consommé, Pois.. .. .. .. pqts 1.00 Paquets, 5c, par doz. de bandes )
Dito .. .. .. v cv vt eh ol L. qts 2.00 de 5 chaque, .. .. .. .. .. . 2.23
TMincfe Meat — )La doz. (ou en boites de 40 bandes
' (Tins fermées hermétiquement. $7.50 par boite.)
Pork and Beans, sauce tomates 1s 0.50 e = . . - S . i
Pork and Beans, sauce tomates 1s o.go l,s' $"f 25, 1.05: 35, 3.00; 43, 400; 55. 5. Cadmstres 15c. BOIIC(SjOJZdOZw EU”.‘ 0.8
Park and Beans, sauce tomates Plumi-Pudding eur, 4 oz, par - e

2 1 < 1 z., gran-
boites plates.. .. .. .. .. .. 35 1.00 Anglais. .. Is 1.5¢ Ca(j";i:_reg 23; B(?ll:e(sjozzdo. g oo
Pork and Beans, boites hautes , . ur, . Pi - P
sauce tomates .. . Plum-Pudding The EDWARDSBURG STARCH (0.
Anglais . .. 25 2.00 ~

s 1.25
IS 0.50

Boeuf fumé en tran-
ches “Inglass” ..

Ltd., Montréal.
Sirops de Table.
Marque “Crown”.

.« .. 3s 1.50 -
Loeut funie en tranches “in- 5 Quarts (700 livres) .. .. .- }g ggg:
glass” .. .. .. .. .. .. .. §s 2.10 & quarts (350 livres) .. .. .. Ib. 0.0
. Bocluf fumé en tranches “in- §0uartj (18745 ]ltl)vres) N seau 175
glass” .. .. .. .. .. .. .. 1s 13. eaux de 3 S o i o e
Pork and Beans, Plain .. J. M. DOUGLAS & CoO. -8 Seaux-de 25 lbs. .. .. .. le Svt.z\:: ;::J
Pork and Beans, plain .. .. 25 o0.90 Montréal Canistres 2 lbs., 2 doz. 4 la CalZsc 2.75
Pork and Beans, Plain, boites Bleus i laver Canistres 5 Ibs., 1 doz. a la cal_sc 2.65
plates .. .. .. .. .. .. .. 35 I.00 La 1p, Canistres 10 Ibs,, 3 doz. a ” Carese 2.60
Pork and Beans. boites hau- ' “Bleuol” boites C2Mistres 2o Ibs., doz. 4 la cats
tes, Plain .. .. .. .. ., .. 35 1.25 euol,” boites s rque “Lily White™. o B
Pork and Beans, sauce Chili. 1s o.50 10. Ibs., 50 pats Canistres 2 lbs., 2 doz. 4 la cmssc.zoa
Pork and Beans, sauce Chili. 2s o0.90 de 4 carrés. 15¢° Canistres s lbs, 1 doz. & la caiss¢ 3
Pork and Beans, sauce Chili. 35 1.00 “Sapphire,” Canistres 10 lbs., § doz. a la cs¢ :85
O Tongue - btes de 14 Ibs, Camistres 20 Ibs, } doz. i cBiable)
Ox Tongue .. .. o0 o0 ' 1 b 1990 pats de 4 1o, Marque “Beaver” (Got dBIDEL
Jellied Veal .. .. .. .. .. .. 2s 3.00 124¢  Canistres 2 lbs., 2 doz. ﬁ la c;tsse 4.00
Gelées de Bouillon .. .. 2s 3.50 “Union,” boites Ganistres 5 Ibs., 1 doz. 2:“a caisse 3.95
Gelées de Bouillon .. . 6s 10.00 de 14 lbs, pqts Canistres 10 Ibs, § doz. 3 12 jsse 3.9
Pottel Meats La Ib. de et 11b, 10c Canistres 20 Ibs., & doz. & Ia ¢l
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Detzulleurs Concourez Vous: mémes

vous procure chaque année un magnifique Lot a batir (douné gratuitement) Ala
Pointe-aux-Trembles, par ‘‘The Progress Realty and Investment Company

Le Sirop du **Dr. J. O. Lambert’’ non seulement vous doune la santé, il
Limited.” LISEZ NOS ANNONCES.

Tous les Ans,

LE 20 DECEMBRE
DE CHAQUE ANNEE,

LA CIE MEDICALE
DU DR, LAMBERT

Fera Bénéficier ses Clients de ‘CInq Magnifiques Prix.
Avantages comme jamais il y en a eu dans le genre.

NOUS DONNERONS CINQ PRIX DE GRANDE VALEUR

ler Prix
2iéme

3 [ 13
4 “ “
5 “ "

Un Piano valant $400.00
Un terrain ''Ferme St-Paul” ou un lot de

The Progress Realty & Investment Co., Limited. 300.00
Un “Side-Board”’ de 50.00
Un Cabinet de 35.00
Un Secretaire de - 30.00

L.a seule condition requise est de collectionner les enveloppes extérieures

[wrappers] du

Sirop Dr. J. 0. LAMBERT

et les cinq personnes qui nous rapporteront le plus grand nombre d'envelop-
pes, le ou avant le 20 décembre de chaque année, auront droit a 1'un de ces
magnifiques prix, par ordre de mérite.

Commencez dés maintenant a collectionner les ‘‘ wrappers ",

enveloppes extérieures du

Sirop Dr. J.0. LAMBERT

Le grand reméde des familles, le guérisseur, depuis le bas ige jusqu'a I'dge
le plus avancé, dans les cas de Toux, Rhume, Bronchite, Catarrhe, Asthme,
\‘quuduche, Croup et spécialementlaCON S OM P TI O N 4 ses débuts.

VENDU PARTOUT

35c¢ LA BOUTEILLE

La Cie Médicale du Dr. Lambert
396 Saint-Antoine, Montréal.

P.S.—Collectionnez aussi les bouteilles vides lettrées 4 notre nom ; nous avons de ma-
Knifiques cadeaux A vons donner en échange ; quelle que soit la quantité que vous
4vez, nous les échangerons.

LE
SIROP

DR.
J. 0
LAMBERT

POSSEDE
LA
PLUS
GRANDE
VENTE
AU
CANADA,

IL EST VENDU

DE HALIFAX
A VANCOUVER.

EN ECRIVANT AUX ANNONGEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”

—




34

LE PRIX COURANT

VOICI LA

qui devient rapidement un des meilleurs
articles de vente dans I'épicerie.

SOUPE

La campagne de publicité entreprise pour

DWARDS
DESICCATED S OU P

(Soupe Granulée Edwards’)

bat maintenant son plein. La célebre marque de commerce représentant Mme Edwards
parait sur toutes les endroits d’affichage, et un grand espace d'annonce dans les journaux
quotidiens fait connaitre dans toute I'étendue du Dominion la Soupe Granulée Edwards’.
Vous profitez de cette publicité en mettant en stock maintenant ce produit, en le
mettant bien en évidence dans votre étalage et en le mentionnant & vos clients.

396 rue St-Paul,

De Nouvelles Cartes d'Etalage, des Pancartes de Vitrine et autres stimulants pour
la Vente, sont envoyés avec chaque commande. Ecrivez pour avoir un échantillon de
chaque variété, avec les prix faits aux épiciers.

Wrl. H. DUNN
W. G, PATRICK & CO.,
W. H, ESCOTT & CO., -

MONTREAL
- TORONTO |
. WINNIPEG ‘1

Empois de buanderie
No 1 Blanc ou Bleu, cartons 3 Ibs.

La lb.

No 1 Blanc ou Bleu, cartons 4 lbs. 0.06%
No 1 Blang, barils .. .. .. .. .. o0.063}
Canada Laundry (cse de 40 lbs) o0.05%3
Silver Gloss, btes a coulisses.6 lbs. 0.07%
Silver Gloss, Canistres de 6 lbs. 0.07%
Kegs Silver Gloss gros cristaux 0.063
Edwardsburg’s Silver Gloss, pa-

quets chromos de 11b. .. .. .. o0.07}
Benson’s Satine, cartons de 1 lb. o0.07%
Canada White .Gloss, gpts de1lb. 0.06
Benson’s Enamel par caisse de

40 IbS: i si su ss 5w ss ed 5w -3.00
Benson’s Enamel par caisse de

20 lbs. .. .. ... 1.50

Cellulojd
Boites contenant 45 cartons, par

caisse .. 3.60

Empois de cuisine
(Boites de 20 lbs,, {c en plus par livre).

W. T. Benson’s & Co., Celebrated pre
pared Corn.

Boites de 40 Ibs. .. .. .. .. .. o.07}
Canada Pure Corn Starch
Boites de 40 lbs. .. 0.05

N. K. FAIRBANK COMPANY,
Montréal

Prix du Saindoux
Composé, Marque
BOAR'S HEAD. F.

O. B. Montréal.
Tierces. .. 1b. 0.09%
Tinettes 60 1bs.
lbs. .. .. .. o.10
Seaux en bois, 20 Ibs. .. .. .. .. 2.03
Chaudiéres, 20 lbs... .. . 1.95
Caisses, 3 dbs. .. .. .. .. o.10%
Caisses, 5 lbs. .. .. o.108
Caisses, 10 lbs. . 0.10%

0.06% |

E. W. GILLETT COM-
PANY, LIMITED.
Toronto, Ont.

AVIB.—1. Les prix cotés danscette liste
sont gour marchandises aux points de
distribution de gros dans Ontario et

Québec, exceptd 1a ol des listes spécia-
) les de prix plus éievés sont en vigueur,
N ot ils sont sujets & varier sans avis.

Levain en Tablettes
llRoyal.h
Boites 36 paquets &
o¢c . . . la bofte $1.15
Lessive en Poudre de

Gillett.

La cse
4 doz. 3 la calsse $3.50

3 caisses . . . . 3.40
b caisses ou plug 3.35
Poudre a Pate “Magic”
Ne contient pas d’'alun.

La doz.

be. . . $0.50
0z. . . 0.75
oz. .. 100
0z. . . 130
oz. . . 130
oz. .. 185
0z. .. 225
0z. .. 230
Ibs. .. 5.00
Ibs. . . 9.60
de 6 oz a
1 doz. de 12 oz. {1a Cse
1 doz. de 16 oz. $6.00
Vendue en canistres seulement.
Remise spéciale de 5% accordée zur les
commandes de b caisses et- plug de la
Poudre & PAte “Magic™

6 doz.
4 doz.
4 doz.
4 doz.
4 doz.
2 doz.
4 doz.
2 doz.
1 doz.
8 doz.
2 doz.

de 8
12
12
16
16
2%
b

I

8oda “Magic” ~ Lacse
No. 1 caisse 60 pqts de 1 1Ib ., . . 28
bealsses . . . . . . . . .08
No. 2 caisse 120 pqts de % Ib . . 2-§5
5 caisses . . . .« 275

No 3 caisse
30 pqts. dellb. . } 26
et 60 pqts.de 4 1b.
b caisses . . . . . 20
No. 5 caisse
100 pqts. de 10 oz. 290
b caisses . . . . .

Créme de Tartre de
“Gillett”

‘La doz

3 1b. pats. (4 doz. dans
la caisse) . . . - $1.00
3 1b. pqts. (4 doz. dunso
la caisse) . . - o 2.00
La cse
4 doz. pqts,, 3 1b. . . . . [ @SSOT" lgg0
2-doz. pats., 3 1b. . . \ ts.

3 1b. canistres rondes, avec couver
cles fermant a vis (4 doz. dans la
calsse) o o wowom FE

1 1b. canistres rondes, avec (,"‘“‘elr‘
cles fermant 2 vis (3 doz. =uPS, a“(
caisse) PR

220

Lalt

5 1b. canistres carrées (12 diZ dansw3

la caisse) . . . .o 0300

10 1b. bofites en bois . . . - 0504

25 1b. seaux en bois . . . « 2%

1001b. barils . . . « ¢« o o 02
360 1b. barils . « . « ¢ ¢ ¢ ¢ * -r
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ILS DEMANDENT LEURS
FICHES DE VENTE.

Les soixante-dix mille marchands, dans toutes les branches du

commerce qui_emploient

= e MCCASKEy i

ture. SYSTE M corvée.

Constatent que leurs clients réclament leurs fiches de vente
—le compte détaillé de leurs achats- -indiquant la somme totale

due. lls veulent savoir ce qu'ils doivent.

Le Systéme McCaskey ¢pargne temps labeur et argent

au marchand, Il protége contre les oublis d'inscription en < Systoms MoGaskey siuppline i tennic do }res inntis,

AR . 11 tient 4 jour chaque compte, totalisé A date. C'est un percep-
compte (8'il n'écrit pas la fiche le client la réclame. ) teur automatique, 11 fournitla preuve de pertes en cas d'incendie

I limite automatiquement le crédit. ) Il signale au marchand tous les points dangereux.
Aucun marchand ne peut s'en passer---il est vendu a des conditions faciles de paiement et rembourse son prix de lui-méme.
Renseignements gratuits. Demandez le catalogue aujourd’hui méme.

DOMINION RECISTER CO., LIMITED.

Agences dans les principales villes. 90-98 RUE ONTARIO, TORONTO, CANADA.
519-521 CORN AND PRODUCE EXCHANGE, MANCHESTER, ANGLETERRE.
THE McCASKEY REGISTER CO., ALLIANCE, OHIO. E. U. A.

Manufacturiers des Carnets'de Vente de Sareté¢ renommés, A double et triple expédition.
Carnets de vente et s5impies Carnets au Carbone dans toute~ les variétés,
SUCCURSALES : —New-York, Boston, Pittsburg, Chicago, Minneapolis, Kansas City, San Francisco, Atlanta, M his Washi

ETES-VOUS BIEN PREPARE ?

Avez-vous un stock bien assorti de Biscuits de Mooney pour

satisfaire a la demande populaire résultant de I'excellence
’ m]ws sans rivale de chaque biscuit?

Votre rival s’est préparé, et ce serait une pauvre politique

PERF ECTION de votre part que d’envoyer de la clientéle a son magasin,

quand vous pouvez facilement la retenir en mettant en

(;RE Ah S Od P stock les marchandises en demande.

Il faut examiner avec soin la question de I'achat des biscuits.
 mooney eiscur s cnoy e La qualité de vos marchandises et le service que nous don-

: e nons soutiendront avantageusemnt la comparaison avec
tous les autres.

ENVOYEZ AUJOURD'HUI N ORDRE D'ESSAL.

THE MOONEY BISCUIT
AND CANDY CO., LIMTIED

STRATFORD, ONT. WINNIPEG, MAN.

Succursales a: HAMILTON, OTTAWA, SYDNEY,C.B., HALIFAX, N. E.,, FORT WILLIAM,
CALGARY, VANCOUVEBR,C.A., ST-J:AN,T.N.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT"
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GOODALL, BLACKHOUSE & CO,,
Leeds, Angleterre,

CHARLES GYDE, Agent pour le Do-
minion du Canada.

Sauce Yorkshire, Bout. 3 pt., doz. 1.65
Sauce, marque “Boar”, Bout. 3 pt
doz. 0.75

Rllz‘pt.n.lvtlzl:ls.e, qts i Ib. et 1 lb Ib o.07
Fécule de pomme de terre, pqts I

b se e - . v .. .. 1b. 0.10
(:unN LANGLOIS & Cle, Limitee
Montréal

Prix du saindoux

composé, marque

EASIFIRST
Ticrces.. 0.09
Tincttes 6oibs. 0.09}
Scaux en bois, 20 Ih~ 1.90
Chaudie¢res, 20 Ibs S e 75
Caisses, 31bs. .. .. .. .. .. 1b. o.10
Lnssu 51lbs. .. .. .. .. .. 1b. o.10
Caisses, 1o lbs. .. .. .. .. .. 1b. o.10
Pains moulés d'une Ian R 0.10}

HUDON, HEBERT & Cie, leltee

Montréal
Savon “Bon Ami”.
Caisse de 3 doz... .. .. ..

la doz. 1.19
En lots de 5 grosses .. la grosse 13.40
Pates Alimentaires
Macaroni, Vermicelle. Spaghetti,
Nouillettes, Coquillettes, Alpha-
bets. Pates assorties, Coudes,

Paquets d'une livre ou vrac,
caisses 25 livres,
en pqts en vrac
Marque “Gazelle” .. .. Ib. 0.06% 0.00
Marque “Talbot Fréres” 1b. 0.07% 0.07
Marque “A. Courtine & Cie”

Ib. o0.07% 0.07

LE PRIX COURANT

F. O. B. Montréal.—Net 30 jours.
Produits de la maison Talbot Fréres,
Bordeaux.

Pois Verts Frangais, cses 100 btes de
de 500 grammes, soit, 18 ozs.

La cse

Extra Fins .. e e 17.00

FINS i on se 55 5o oo ae o e 16,00

Mi-Fins .. .. .. 12.00

Moyens .. .. . 11.00

Petits Pois .. 10.00

Champignons Frangaxs cscs 100 btes

de 500 grammes, soit, 18 ozs.

Extra .. .. .. .. .. . $21.00
Premier Choix .. .. 19.00
Choix.. 17.00
Hotel . . 13.00
Ohves Espagnoles Queen

La doz.
Boutcilles 64 oz., caisses § doz... $8.75
Bouteilles 36 oz., caisses 1 doz... §.00
Bouteilles 20 oz., caisses 1 doz... 3.50
Bouteilles 10 oz., caisses 2 doz... 2.10

Huile d’Olive Extra surfine, bouteilles

craquelées. ’
La cse
Caisses 12 litres .. .. .. .. .. .. $8.50
Caisses 12 demi-litres .. .. .. .. 6.00
Caisses 24 quarte de litre .. .. .. 7.00
Huile d’'Olive Extra Surfine, en canis-
tres La cse.

Caisses 48 canistres d’un huitiéme
de gallon ..

Caisses 24 canistres dun quart de
gallon.. ¢ we ow .

.$16.00

.. 15.00
La canistre

Caisses, 12 canistres d'un demi-
gallon .. . 13.80

Caisses 6 camstres dun gallon 13.50
Produits de la maison Alexander Cairns
& Sons, Paisley, Ecosse,

En flacons de verre de 1 Ib., fermeture
hermétique patentée. caisse de 2 doz.

Confltures de Fraises, Framboise
sis, Gadelles Rouges, Groseilles,
cots, Péches, Reme-Claude (
gage), Prunes de Damas (Da
Prunes, Framboises et Gadell
sorties. la doz. ..

Marmelade d'Orange Ecossa:sc
caisse de 2 doz. ..
Home-made Orange, Tangcnne

Orange, Abricots $2 10, cse de
2doz. v o ov oo
PPeches .. ; . cse dc 2 doz
Figues et CIU'OI]S Gingembre 2.40,
Gingembre et Ananas 240, -
gues Vertes et Gingembre 2 40,

IMPERIAL TOBACCO COMP!
OF CANADA, Limited.

Cigarettes. Le

Richmond Straight Cut,

Sweet Caporal ..

Athlete.

Old Julg a3 ais B T

New Light (tout tabac) e e .

Sub-Rose Cigarros (tout tabac).

DErby .o oo ws s s s ww o
Uld uold .. ..
Prince .. ..

Sweet Sixteen .. .. oo
Dardanelle (Turqucs) ordinairesx
Dardanelle (Turques), bouts en
liege ou en argent .. .. . o
Murad (Turques) bouts en pap:er 1
Moguls (Egyptiennes), bouts pa
pier ou liege .. .. .. . 1
Yildiz (Egyptiennes) .. . I
Yildiz Magnums (Egypuennes)
bouts en papier, en hegc ouenor 2
Gloria .. . Sol e e R e
Empire I\avy Cut .. .. .. .. ..
Old Chum .. .. .. .. .. .. .. ..
Gold Crest .. ..
Columbia (tout tabac)
Niobe (Turques) ool el s
Hassan (Turques) .. .. .. .. .

2o 00 AN l

{
¢
o
!
g
8

M. LE MARCHAND!

‘‘Maple Leaf" ¢t **Lemon Cream"'
—deux lignes extrém:inent populaires.

Sains et Délicieux, sans
rivaux au point de vue de

la délicatesse et de la sa-
veur.

Notre large campagne de publicité vous aidera

4 faire facilement des ventes.

UNE SUGGESTION POUR YOUS,

Vous satisferez vos clients et angmenterez le
prestige de votre magasin en tenant les Biscuits
de McCormick

Envoyez un ordre au point d'expédition le plus rapproché.

CCORMICKS

MAPLE LEAF AND

LEMON CREAM BISCUITS

MANUFACTURE A LONDON.

MAGASINS A MONTREAL, OTTAWA, HAMILTON, KINGSTON,
WINNIPEG ET CALGARY.

M
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MARQUE

f

6—Médailles ¢'Or—6

BABY

Macaroni

Codou

(Véritable Produit Francais)

Manufacturé dans une manufacture modéle, dirigée suivant des

lignes absolument nouvelles et modernes. Ce macaroni est fait

=

uniquement de pur Blé Russe de Taganrog—le seul blé dont on

peut obtenir le meilleur Macaroni. On ne peut se procurer une

plus fine qualité.

S ARTHUR P. TIPPET & C0. &

AGENTS.

Montréal. - Toronto. " ammy
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La réputation des marchandises

Christie est un actif pour

beaucoup d’Epiciers Prospéres.

Considérez la réputation du manufacturier
dont vous tenez les marchandises. Que si-
gnifie-t-elle pour vous, non en théorie, mais
en espéces sonnantes ? Peu de personnes au
Canada contesteront la supériorité des Bis-
cuits Christie. Les épiciers expérimentés
ne le feront certainement pas Pourquoi
ne pas laisser la répntation des marchan-
dises Christie vous aider 4 faire de meil-
leures et plus fortes affaires ? Les Biscuits
Christie font vendre plus que des Biscuits.

Christie, Brown & Co., Limited.

Ne tardez pas a commander
votre stock de

SEL

pour I’Automne.

VERRET, STEWART & C0., o

Commercants en Sel.

MONTREAL.
TORONTO.
b
Vot NOUS pouvons ajouter peu de chose a tout ce qui a
—— '\-' I“"q été dit sur la pureté et la supériorité absolue du
1 [ [

mettre en stock.

Manufacturiers,

SODA A PATE
“COW BRAND”

Quand la confiance de la cliente en son
travail est si généralement exprimée, il n’est
pas besoin d’un long argument pour vous
montrer l'avantage que vous avez a le

C'est LE MEILLEUR, et comme tel, il

devrait toujours se trouver sur vos
rayons.

CHURCH & DWIGHT, LIMITED.

MONTREAL,

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Saindoux Composé

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

Il n’en existe pas qui ait un
gout plus fin.

Son Prix est raisonnable.

LAING PACKING

Rue Mill, -

THE

LIMITED

& PROVISION (GO,

- MONTREAL.

>

Tres peu de fabricants de fromage au Canada

se risqueraient a employer dans le caillé une

autre sorte de sel que le

Si_é' [Fromage

WINDSOR

Ils I'ont essayé et éprouvé au point de vue de sa

pureté, de sa solubilité, de sa saveur, et ont
constaté qu'il forme une classe par lui-méme,
Il n'y a presque pas de demande pour tout

autre sel & Fromage.

THE CANADIAN SALT GO., LIMITED

WINDSOR, - -

ONTARIO

Pall Mall (Turques) . . 18.50
Lapstan (importées) . 12.00
Tabacs A cigarettes. La Ib.
Puritan et B. C. No 1 .. .. 1/12s 1.00
Sweet Caporal . . 1/13s 1.1§
Athlete .. .. ., . .. 1/128 1.05
Derby, boites fer-blanc .. .. t1b. 0.95
Tabacs coupés, La Ib.
Ol Chum .. . . .. 10s 0.79
Lord Stanley, Tms i lb . 1.05
Meerschaum .. s Ios 0.79
Athlete Mixture, Tins 3 et 1 Ib. 1.35
Old Gold.. .. .. .. 128 0.95
Seal of North Carolina .. .. 125 0.95
Duke's Mixture (Cut Plug) .. .. 0.82
Vid Virginio, pqts 4 et 1 Ib. 0.72
l’l;kes \élxture (Granulated).

los Bags 5 | e :
o Durha%n 5 lbs. carton 0.85
1710 bags, s Ibs. carton .. . 1.25
] ‘|lf' bags, 5 lbs. carton .. .. 1.25
‘) Virginia, pqts. 4 et 1 lb. 0.72
M Virginia, pPqts. 1/16 1b. 0.72
C”dp Pats. 1/12 et 1/6 1b. .. 0.48
(mha<h Mixture, tins % et 1 Ib. 1.15
!lnhash Mixture, tins } lb .. .20
Calabash \leturc tins § i .. 1.35
ﬂiINan Navy Cut (lmporbe) tins

b Medium et Fort .. . 1.33
ap<tan . Mixture (importé) ‘tins

Ib. Medium .. 1.33
fide of Virginia (xmporté) tins
p 1710 |b. | 1.33°
M Fnelish Curvc “Cut (lmpor-
‘Icl tins 1/10 1b, . . 1.33
I‘:;{““QfIYTH)Ol'tc) tins r/ro 1b. . 1.35
RMeyI trike (importé) tins 1/10 1.33

*af (importé, 3 chiquer)

PAts 1 og,
abacs en palettes (lmportés) La lb
. .. 1.20

Piper He; idsieck .

Tabacs en poudre La Ib. chons émeri .. co ae .00
Copenhagen en boites 1/12 1b. 0.90 2 oz. Anchor.. .. .. .. .. .. .. I.00
Rose No 1 de Landry . 0.32 40z Anchor.. .. .. .. .. .. .. 1.7§
Rose No 1 de Houde .. .. 0.34 8 o0z Anchor.. .. .. .. .. .. .. 3.00

(Empire Branch) 16 oz. Anchor.. .. .. .. .. <o .. 6.00

Tabacs a chiquer. La lb. 2 oz. Golden Star “Double Force” 0.75
Moose bars si cuts to the Ib. 0.40 4 oz. Golden Star “Double Force” 1.25
Moose .. .. .. 118 0.40 8 oz. Golden Star “Double Force” 2.25
Snowshoe bars, 6& cuts to the 1b. 0.43 16 oz. Golden Star “Double Force” 4.25
Stag 5 1/3 cuts to the Ib. 3 Butts 2 oz. Plates. Soluble .. .. .. .. o0.75

12 lbs,, bo:tcs 6 lbs. . . 0.38 4 oz. Plates, Soluble .. .. .. .. 1.25
Black Watch .. .. .. .. 12s 0.45 8 oz. Plates. Soluble .. .. .. .. 2.2¢
Black Watch .. .. .. .. .. .. 6s 044 16 oz. Plates. Soluble .. .. .. .. 4.2%
Bobs .. . L 6s et 128 0.46 1oz Llondon .. .. .. .. ...... 0.5
Currency .. .. .. .. .. .. .. 128 0.46 2 oz LOndOﬂ .. . <o .. 0.75
Old Fox . .. 128 0.44 Extraits a la livre de $1.00 2 3.00
Pay Roll .. .. .. .. .. .. .. 78s_0.56 Extraits au gallon de .. $6.00 4 24.00

Tabacs 2 ‘fumer. La lb. Mémes prix pour extraits de tous fruits.
Empire .. . . bs et !gs 0.44 Moutarde Frangaise. La grosse
}ch;,SCbUd ot o 7: g'gg 2 doz. A la caisse.
Shamrock .. .. .. .. . .. 68 045 Pony .. .. .. .. .. .. .. .. 7.50

Tabacs hachés. La lb. Medium .. .. .. .. .. .. .. .. .. 10.00
Great West (Sac) .. . 8 0.5 Large.. te et et et e e e .. 12,00
Regal, cube cut, en boites .. 9s 0.70 Small .. .. .. .. .. .. .. .. .. .. 7.00
Taxi Crimp, cut. boites .. .. 108 0.78 Tumblers .. .. .. .. .. .. .. .. 10.80

HENRI JONAS & CIE, Egg Cups .. .. .. .. .. .. .. .. 12.00
Montréal No 67 Jars .. .. .. .. .. .. .. .. 12.00

Extraits Culinaires. La doz. 2 doz. 4 la caisse.

I oz. Plates. Triple concentré .. 0.80 Muggs .. . 55 68 Ac .. 12.00
2 oz. Plates. Triple concentré .. 1.50 Nugget Tumblers .. ee .. .. 12.00
2 0z. Carrées. Triple concentré.. 1.75 Athenian Tumblers .. .. .. .. .. 12.00
4 oz. Carrées. Triple concentré.. 3.00 Goblets .. .. .. .. .0 oo .0 we .0 12,00
8 oz. Carrées, Triple concentré.. 6.00 1 doz. A la caisse
16 oz. Carrées. Triple concentré.. 12,00 No 64 Tars .. .. .. .. .. .. .. .. 15.00
2 oz. Rondes. Quintessence.. .. 1.75 No 65 Jars .. .. o .. .. .. 18.00
2} oz. Rondes. Quintessence.. 2.00 No66 Jars .. .. .. .. .. .. .. .. 21.00
5 oz. Rondes. Quintessence.. 3.0 No68Jars .. .. .. .. .. .. .. .. 15.00
8 0z. Rondes. Quintessence.. 6.00 No 69 Jars . 21.00
.. oz. Carrées. Quintessence. Bou- Vernis chaussures, . La doz.

chons émeri .. . 3.50 1 doz. 4 la caisse.

8,0z. Carrées. Qumtes:ence ‘Bou- Marque Froment .. 0.75
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Marque Jonas .. .. 0.75
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| nas .. ..o..ooee o caisses, bleu .. .. ./.. .. .. .. 0.09} Jambons de Laing, choisis “p,.
Ve'rms Militaire a 'épreuve de Caisses 5 Ibs. tins, 60 lbs. en que-Nique”, 10 a 14 lbs, .. . 012
I'eau .. o oo siel viel e 2.00 caisse, blew .. .. .. .. .. .. .. 0.09d Petit bacon roulé, épice, desos
The LAING PACKING & PROV. Co, Caisses, 3 lbs, tins, 6o Ibs, en §:8,0 8 12 OOk g o v
caisses .. .. .. .. .. .. .. .. 0.09%3 Bacon choisi, Wiltshirc, cote 50
Montréal, Canada. Briques de saindoux composé, 60 Ibs. .. .. .. Ll o1
Ibs., en caisse, qpts. 1 ]g. .. .. o.10 Cottage Rolls .. .. 014
Saindoux Marque “Anchor” (garanti Saucisses fumées.
pur). Bologna (Bondon de Boeuf). .. o.06
Tierces, 3751bs. .. .. .. .. .. .. o.12 DBologna (Enveloppe cirée) .. .. ¢
Boites, 50 lbs, net, (doublure Brunswick (Beef Middles) .. .. o
parchemin) N ) 1 Frapkfurts I A T T P 009
Tinettes, 50 lbs., net (tinette imi- Polish .. 009
“‘.c) AL 0 BT R S S et v i 0_12} Garlic .. L T (1)
Sclalux de bois, 20 Ibs., net (dou- Empr;ss (Poulet, jambon et lun-
) slure parchemin V92 123 gue) .. .. .. .. .. . doz. 1y
Lard en Baril Marque “Anchor” Seaux cnll fer-blanc, 20 Ibs. #5001k Saucisses fraiches '
Lard pesant, Canada Short Cut, brut S i e e e e 920378005 118 Saucisses de porc (tripes de pore) 005!
Mess brl. 35/45 .. .. .. .. .. 24.00 Caisses, 10, lbs., tins, 60 lbs., en Saucisses de porc (tripes de mou- '
Lard pesant, Canada Short Cut, caisse, Rouge .. .. .. .. .. .. 0.123 ton) .. .. .............. od
Mess 4 brl. .. .. .. .. .. .. 12.25 Caisses, 5 Ibs., tins, 60 lbs, en Petites Saucisses de porc (pur
Lard du dos, Canada Short Cut, caisse, Rouge .. .. .. .. .. .. o 123 porc) .. .. .. ... .. ... .. 05
brl. 45/55 .. .. .. .. .. .. .. 23.00 Caisses 3 lbs., tins, 60 Ibs. en Saucisses Cambridge (paquets de
Lard du dos, Canada Short Cut, caisse, Rouge .. .. .. .. .. .. o.12} 1Ib. Lo 0.09
$brl ... .. .. .. .. .. .. .. .. 1075 Saindoux en carré d'une livre Saucisses de fermier .. o0
Lard pesant Brown Brand, dé- 60 Ibs. en caisse .. .. .. .. .. o 13 Chair a saucisses (scaux de 20
soss¢, tout gras, brl. 40/50.. .. ..... Viandes fumées, o Ibs.) .. .. .. .. 007}
Lard clair, pesant, brl. 20/35 .. .. 22.50 Jambons: Premiére qualité. Boudin blanc .. 00
Lard de flanc, pesant, brl. .. .. 22.00 Iixtra gros, 28 3 45 Ibs. o.1iy Boudin noir .. ... 0.0
Lard a féves, (petits morceaux, Gros. 20 a 28 lbs 0',3 AGEN
) i S. .. . CES
mais gras), brl. .. .. .. .. .. 17.50 Moyen, 15 a 19 Ibs. .. 0.14%
Pickled Rolls, brl. G el e el 20,18 Petits, 12 2 14 Ibs. .. 0.1 3 LAPORTE. MARTIN & CIE, LTEE
Saindoux Composé Raffiné. choix  Jambons désossés, roulés, éro's' - Montréal
 Marque “Anchor”, 16az25lbs. .. .. .. ... . .. 0.14 Légumes.
Tierces, 375 Ibs. .. .. .. .. 1b. 0.081 Jambons désossés, roulés, petits Petits Pois Importés “Soleil”
Boites, 50 Ibs. net (doublure par- 9arzlbs. .. .. .. .. .. ... o134 Sur Etra Fins 100 boites 15 50
ChOmN) su os we w0 s we vy 0.08] Bacon de Laing, 4 déjeuner,  Extra Tins .. loo " 1500
Tinettes, 50 Ibs. net (Tinette sans os, choisi .. .. .. .. .. .. o.143 Lrés Fns .. foo " 140
imitée) e N 0. 00 Bacon de Brown, 4 déjeuner, mar- Fins ., 100 12.50
Scaux de hois 20 Ibs. net.. $1.85 0.09} que anglaise, sans os, épais .. o.14 Demi-f 1s . 100 .o
Seaux de fer-blanc 20 Ibs... $1.72 0.088 Bacon de Laing, Windsor, dos Moyen No 2 .. 100 “ 930
Caisses 10 lbs. tins, 6o Ibs., en PEIE (. o 4i o e s es ew we 0,06 MOYem: No 3., 100 875

P S rvha

Résumé des Réglements concer-
nant les terres du Nord-
Ouest Canadien,

TOUTE personne se trouvant le seul chef d'une
famille, ou tout individu mAlle de plus de 10
ans, pourra prendre comme homestead un quart de
section de terredisponible du Dominion, au Manito-
ba, d la Saskatchewan oudans|'Alberta. Le postulant
dsvra se présenter a I'agence ou 4 la sous-agence des
terres du Dominion pour le district. L'entrée par
procuration pourra &tre faite & n'importe quelle
agence, Acertaines conditions, par le pére, 1a mére8
le fils, Ia fille, le frére ou la sceur du futur colon.

Devoirs.—Un séjour de six mois sur le terrain et
la mise en culture d'icelui, chaque année, pendant
mois ans. Un colon peut demeurer & neuf milles
de son homestead, sur une ferme d'au moins 85
acres, possédée uniquement et occupée par lui ou
par son pére, sa mére, son fils, sa fille, son frére ou
sa sceur,

Dans certains districts, un colon dont les affaires
vont bien, aura la préemption sur un quart de sec-
Iliou se trouvant a cOté de son homestead. Prix, $3.00

'acre,

Devoirs—I1 dcvra résider six mois chaque année
{)endant une durée de six ans 2 ranir de la date de
‘entrée du homestead (y compris Ic temps requis
pour obtenir la patenie du homestead) et cultiver
cinquante acres en sus.

Un colon ayant forfait ses droits A son homestead
et ne pouvant obtenir une préemption, pourra
acheter un homestead dans certains districts. Prix
$3.00 l'acre. 3 .

Devoirs — Résider sur son homestead six mois
chaque année pendant une durée de trois ans, cul-
iver so acres et bAtir une maison valant $300.

W. W, CORY,
Sous-ministre de I'Intérieur,

N. B.—La publication non autorisée de cetteanm-
nonce ne sera pas payée,

AIN POUR OISBAUX est le “‘Cottam
Seed' fabriqué d'aprés six brevets.
Marchandise de confiance ; rien ne peut I'ap-
procher comme valeur et comme popularite,
Chesz tous les fournisseurs de gros.

LE Mince Meat

% DE CLARK &

FRANCO-CANADIE

117-119 Rue Craig Ouest, - - Mo

=1¢ Comptoir Mobilier-

Société a Charte par Actions

S PHONE MAIN 6892 S

Le Comptoir Mobilier Franco-Canadien

Est ouvert a toute personne dé-

ntréal

Marque “Inglass” et en Boites
de Fer-Blanc,

Attire la meilleure clientéle.

Aszure une propreté absolue,

Pas de manipulations, pas de

perte pour vous.

W. Clark,Montréal

Manufacturier des

Soupes renomméss,

de la Marque

“CHATEAU”

Le Comptoir Mobil_ier_F[anco{anadien

sirant contracter un emprumt
sur effets mobiliers ou mare
chandises livrées a nos entre-
pots, sans s'exposer a payer
des taux usuraires et ruineux.
L’honorabilité des fondateurs
etdirecteurs du Comptoir cons:
titue la meilleure garantie des
emprunteurs. L
La Cie. achétera a des prix ral-
sonnables et défiant toute con-
currence, tous objets ou mar:
chandises non-périssables, en
réservant au vendeur ['option
de rachat dans un temps déter:
miné.

Fait des avances d'afge"',"’:
tous objets ou marchandnsea.
non périssables, ayant un¢ '.’
leur commerciale et dépose

aux bureaux de la Soc‘ete.v o
La Société se charge dela Yer-
te par Encan de toutes "‘:n.
chandises et posséde des */
trepots et Magasins Generd
pour la Vente a Commission =2
tous articles et effets mobiliett
confiés a la Société pour ¢¢

fin. e
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AUX MARCHANDS |
Avez-vous besoin d’un associé ? *
Avez-vous besoin de bons employés ? - ~
Avez-vous besoin de commis de bureau ?
Avez-vous besoin de sténographes ?

" Avez-vous besoin d’une servante pour votre famille ?
- Adressez-vous en toute sécurité au

Bureau de Placement

ci‘ rngi’tlgﬁlggs avantages uniques que vous offrent les PETITES ANNONCES DE
Par la cor.nbinaisoh de ces dcux INSTITUTIONS DE PUBLICITE POPULAIRE nous

sommes a méme de vous mettre en rapport méme avec de futurs associés; de vous four-
nir des employés, des Servantes, des commis de magasin, des charretiers, etc., etc.

LA MEILLEURE INSTITUTION A MONTREAL

C’est ce que digent tous ceux qui ont en affaire avec le BUREAU DE PLACEMENT de “LA PATRIE", soit pour
se procurer des places, soit pour obtenir des employés. |
Il nous vient des certificats de tous cbtés, qui prouvent que le BUREAU DE PLACEMENT de “LA PATRIE" est |
le plus étendu et le meilleur des intermédiaires entres les patrons et les employés. i

PHARMACIE ROBERT, Montréal, 25 Octobre 1911,
Bureau de Placement, i )
Nous devons vous informer que les deux servantes que vous nous avez eues la semaine derniére par I'entre-
.mise de votre burean nous donnent entiére satisfaction. Nous considérons que le Bureau de Placement de '‘La Patrie’’
est la meilleure institution du genre 2 Montréal quant 4 la qualité d’employés que nous pouvons y rencontrer, vous

remerciant, . _* Nous demeurons vos, etc.,
.8 . Pharmacie Robert, .  EDMOND VADBONCOEUR.
Bureau de Placement,
“La Patrie”, Montréal. Montréal, 3 Octobre 191].
Mademoiselle, ;

Je tiens A vous remercier sincirement pour 1’employée de bureau que vous m’avez envoyée par 'entremise de
votre Burean de Placement et des Petites Annonces. Elle m’a prouvée depuis des mois que vous obtenez avec vos
bureatix des personnes hautement qualifiées pour les travaux d’intelligence, d’assiduité et de tact.

s Bien 4 vous, C.A. D ROBERT,

Seul représentant du char Jackson pour la Province de Québec.

Congrégation de Notre-Dame, Ferme Ville-Marie, 18 octobre' 1911, _
Nous sommes trés reconnaissantes au Bureau de Placement de ‘‘La Patrie’’ pour l’empressement avec lequel il i

nous a procuré de bons employés dans la personne d’'un chef de culture et de plusieurs journaliers. <
v 3 ¥y . Signé : Ferme Ville-Marie, ‘

i

Voila des preuves convaincantes de I’efficacité du Bureau de Placement de ‘‘La Patrie,”” 4 procurer des positions, i
tant 4 la ville qu'a la campagne, 2 toutes les personnes compétentes. . ) i
" Adresseg-vous a ce Bureati et vous aur&e toute satisfaction, dans le plus bref délai possible. 1

— = i

Aujourd’hui * LA PATRIE " est au sommet du journalisme canadien-frangais et sa publicité profite de sa
circulation considérable qu'elle augmente chaque jour par Ia valeur et I'indépendance de sa rédaction, par
la multiplicité et la justesse do ses informations locales et.étrangéres, par les renseignements complets.




LE PRIX COURANT

41

Le Sucre qui a subi I'épreuve du temps.

Sucre Extra Granulé

Manufacturé pour la premiére fois en 1854 par John
Redpath, et, aujourd'hui, dans la Raffinerie de Sucre la plus
vaste et la mieux outillée du Canada.

Nous nous faisons un point d'honneur de ne produire que
le meilleur sucre. Nous cesserons les affaires quand nous
cesserons de le produire.

Tous les Epiciers qui ont souci d’avoir la clientéle la
meilleure et la plus permanente donneront la premiére place
au Sucre Redpath.

Jaune d'or en Poudre,

PARIS LUMPS
en boites de 100, 50 et 25
Ibs, et en cartonnages
“Red Seal” a I’épreu- -
ve de la poussiére.

The Canada Sugar Refining Company,
LIMITED

MONTREAL, Canada.
Maison Fondée en 1854 par John Redpath.

Extra Moulu,

Extra Granulé.

Le Lait de la Marque
REINDEER

A ason actif une expé-
rience de trente ans. Il
est obtenu de vaches choi-

sies, saines,  traitées avee

soin, inspectées par le gouvernement et nourries
sur les paturages les plus riches de T'univers, ce
qui contribue i donner au LAIT CONDENSE
REINDEER une richesse ¢t une saveur qui lui
sont propres. Le lait Reindeer est plus exempt
que celui de toute autremarque de goit de cuit,
Vos clients sattendront a recevoir du lait
de la. MARQUE REINDEER, lorsqu'ils vous
¢en anderont du Lait Condenseé. ‘

LIMITED
TRURO, NOUVELLE ECOSSE.

|
|
1
i

HOMARD

) =
(
|
|
|
i

HOMARD

HOMARD

Nous venons de recevoir des Conserves de Homard de la
Marque QUAKER, empaquetage 1911.

Leur qualité est exceptionnelle. Ecrivez-nous avant de pla-

Ce€r vos commandes.

MATHEWSONS’ SONS,

EPICIERS EN GROS.--

202 rue McGill, Montréal.

Téléphone, Main 3686.

|
|

B

SUCRE EN MORCEAUX

La vente du sucre en morceaux augmente constamment.
sous plusieurs noms. Quadnd ils arrivent 4 le connaitre,

11 est connu du commerce et des consominateurs

Le Sucre ‘en Morceaux Crystal Diamond

les satisfait et leur plait, comme sucre de table le meilleur et le plus attrayant qui s

The St. Lawrence Sugar Refining Co., Limited

oit produit dans le monde entier.

MONTREAL, Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Petits Pois “Frangois Petit & Co.”

Fins, 100 boites. btes illustrées... 10.00
Fins, 100 boites, étiquette dorée. 9.50
Moyens, 100 btes, étiquette dorée 8.00
Haricots “Soleil” C/S
Extra IFins, 40 flacons .. .. .. .. 10.00
kxtra Fins, 100 boites.. .. . 13.50
Fins, 100 boites .. .. .. .. .. .. 12.00
Moyens, 100 boites .. .. .. .. .. 0.00
Coupés, 100 boites .. .. 8.60
Macédoines No 1 extra, loo bontcs 12.00
Macédoines No 1 extra, 40 flacons ¢9.00
Macédoines No 2 extra, 100 boites 9.25
Cotes de Céleri. 100 boites .. 8.00
Cotes de Céleri, 50 boites.. 7.50
Ipinards en Purée .. g.oo
Lpinards en Purée, 5o “boites .50
Lpinards en Purée, 40 flacons .. 7.50
Fonds d'Artichauts, 100 boites .. 33.00
Soupes.
Vertes cerfeuil, 100 boites .. .. .. 9.50
Julienne, 100 bontes e e 8.00
Printaniére Nouvelle, 100 bo:tcs 9.50
Purée de tomates concentrées, 100
boites .. .. . 9.50
Asperges C/S
Branches géantes, 50 boites .. .. 24.00
Branches, géantes, 16 bocaux.. .. 10.00
Branches Grosses, 50 boites .. .. 23.00
Branches lixtra, 100 boites .. .. 22.50
Branches Fines, 100 boites .. .. 21.00
Pointes tétes seulement, 100 btes 25.50
Pointes tétes seulement, 40 flacons 14.00
Coupées 1er choix, 100 boites .. xg.so
Coupées 2¢me choix, sans tétes,
50 boites .. .. . 11.00
Coupées 2éme choxx, sans tetes
100 boites .. .. .. .. . 11.50
Flageolets
lixtra Fins, 100 boites.. . 13.00
Moyens, 100 boites .. .. .. .. .. I1.00
Choux Bruxelles, 100 bmtcs .. .. 10.00
Sardines C/S
Romain is .. 8.00

LE PRIX COURANT

Victoria #s .. .. .. .. .. .. .. .. 8.50
Junquiera 4s .. .. .. .. .. .. .. 8.50
White Bear 4s .. .. .. .. .. .. .. 16.00
White Bear 3s .. .. .. .. . 9.50
Bonne Menagcrc is .. .. .. .. .. 13.00
Superbes i la Ravngote - . 25.00
Tomates Doz.
Victoria ¢/s 2 doz. .. .. . 1.40
Blé-d’Inde Doz.
Victoria ¢/s 2 doz. .. .. .. .. .. 1.00
Savons de Castille Lb.
l.e Soleil 72% d’'huile d’Olive.
morc. de 11 lbs,, 25 Ibs., a la ¢/s 0.073
morc. de 2% lbs.,, 12 lbs. 4 1a ¢/s 0.08%
C/S
morceaux de % Ib, 50 “ 3.50
morceaux de 3 0z., 200 “ 3.75
morceaux de 7 o0z., 200 = 7.00
La L.une 65% d’huile d’olive Lb.
morc. de 11 Ibs,, 25 lbs, par ¢/s 0.07
morc. de 23 lbs., 12 Ibs. “ 0.08
C/S
morceaux de % lb., 50 “ 3.25
morceaux de 33 oz., 100 “ 1.80
morceaux de 33 oz., 200 “ 3.40
Duffy & Co.
Grape Juice, qrts 128 .. .. .. .. 4.75
Grape Juice, pts 24s .. .. .. .. .. §5.00
Grape Juice, splits 36s .. .. 4.75
Apple Juice, qrts 125 . 3.75
Apple Juice, pts 24s .. .. 4.50
Champagne Pommes, qrts xzs .. 4.50
Champagne pommes, 24s pts 4.90
Motts Golden Russet.
Sparkling Cider, qrts 128 .. .. .. 4.50
Sparkling Cider, pts 245 .. .. .. 4.7§
Sirop, Vinaigre, qrts 12s . 2.40
Thés Japon Lb.
Victoria, go lbs. elel ol el are 0.27
Princess Louise, 8 lbs. e 0.20
Princess Louise, 30 lbs. .. 0.21
Princess Louise, § lbs. .. 0.23
Vert “Ceylan”
Duchess, 60 lbs .. 0.24

Noir (Blend)
Victoria 50/30 tins .. .. 0 o
Princess Louise, 50/30 tms P
Empois Remy .
Paquets 2 lbs., 50s 0.08
Carton 1 1lb,, 50s. .. .. .. .. .. 0.08
Carton ¢ Ib, 1008 .. .. .. .. .. 0.08
Carton ¢ Ib., 200s .. .. .. .. .. o0.08
0

Bbl. 240s .. .07
Keg 1205 .. .. . 0.07%
Huile d’Olive “Mmerva"
c/s 12 Btls 1 litre . 6.50
c/s 12 Btls qrts .. 5.75
c/s 24 Btls pts .. . 6.25
c/s 24 Btls ¢ pts .. .. .. 4.25
Estagnons, 5 gal. .. .. 2.40
Estagnons, 2 gal. .. 2.50
Estagnons, 1 gal. .. .. .. .. .. 2.60
Estagnons, § gal. .. .. .. .. .. 2.70
Estagnons ¢ gal. .. .. .. .. .. 2.80
Estagnons, § gal. . 2.70

JOHN P. MOTT & CO

J. M. Douglas & Co., Agents, Montréal.
Chocolats et Cacao Mott.

Elite, per doz. . o0.9c
La 1b.
Prepared Cocoa o0.28
Breakfast Cocoa 0.38
No 1-Chocolate o0.32
Diamond Chocolate .. .. .. .. .. 0.24

wOoTig
DIAMOND

CHOCOLAT®

Navy Chocolate .. .. .. .. 0.29
Cocoa Nibbs .. .. .. .. .. .. .. 0.35
Cocoa Shells . ; 0.05
Confectionery Chocolate .. 0.184 o. 30
Plain Chocolate Liquors .. 0.18 4 0.35
Vanilla Stick .. .. .. .. .. lagr. 1.00
RAMSAY, LIMITED.
Sodas 3 la Créme, pqts 5c, doz. 0.50
Sodas 4 la Créme, pqts 1oc, doz. 1.00

Sodas 4 la Créme pqts 2ic, chaq 0.224
Arrowroot .. .. s we 014
Social Tea .. .. vv vt o0 o0 oo .. 016

Le Secret du
Succés pour la
Patisserie.
De meilleurs
Résultats.
Plus
économique
que la farine
ordinaire.

La
plus demandée,
a la Ville

comme a la

Campagne,
est

celle-ci.

BRODIE & HARVIE

14 et 16 rue Bleury, - -

- Montréal.
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Un Bon
Profit
sule Pétrole
pour l,EpiCiCr,

Voild ce que vous vous assurez .
quand vous achetez un _
Systéme Bowser a Mesure Automatique.

ENSEZ 4 la commodité que vous avez en suspendant sim-

P plement le bidon au robinet pour obtenir un gallon de ga-

zoline ou de pétrole. La pompe le mesure, décompte les
gallons et indique le prix 4 exiger.

Le Prix Dépend de vos Besoins.

Grandeurs et Genres pour toutes les conditions.

Ce systéme vaut les servicesd’un commis supplémentaire, mais
ne cofite pas autant.Pas de mesures—Pas d'entonnoirs--Pas
de malpropreté—Pas de danger—Pas de contamination d'au-
tres articles.

Economie de Temps, d’Espace et de Profit. C'est le meilleur

placement que vous puissiez faire, 4 quelque point de vue que
vous vous placiez,

Enyoyez-nous une Carte Pestale. Klle vous procurera gratis notre

Brochure Illustrée, concernant les Réservoirs A Huile, 4 Mesure
Automatique,

S. F. BOWSER & Co., Inc.
66 - 68 AVENUE FRAZER, e - = TORONTO.
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L’Epicier qui peut fournir et qui
pousse la vente de

SNAP

est siir d'achanlander son magasin et de satisfaire
ses clients.  Vous savez que des clients satisfaits si-
gnifient pour un bon commerce—*“Succés”, et le succes
veut dire de I'argent. Mettez Snap bien en évidence
et offrez-le en vente, et vous apprécicrez alors notre
enthousiasme au sujet de ce merveilleux nettoycur

des mains—il enleve des mains
toutes sortes de malpro-
preté,

la  peinture,
la graisse, le
goudron,

ete.

Snap Co.

Limited.

~ Montreal, -

Que.

Que le nom de SALADA représente la plus haute Qualité —
Qu'il vient en téte des autres comme valeur des marchandises et comme

. 4
CEYLON TEA
ventes— '
Que la demande est créée —
Que la vente est garantie —
vente—le thé qui attire la clientéle, qui la maintient et qui rend un
commerce prospeére.

Qu'il offre une bonne marge de profit—

Vous n’hésiterez pas a mettre en stock “SALADA" et a pousser sa

“SALADA” TEA COMPANY

Si vous Reconnaissez

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS,_ CITEZ “LE PRIX COURANT”
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IL N'Y A AUCUN RISQUE NI
SPECULATION DANS LA VENTE

s DI e

BARER S
(OGOR

AND

CHOGOLATE

Ce sont des articles
de vente courante
et des modeéles de

PAPIER

POUR

MIMEOGRAPH

T ) [T

DBS EPICIERS
Pour tous l~s

Besoins de la Cuisine

Tablettes de X 1b.
Fabriqué par

JOHN P. MOTT & Co,,

HALIFAX, N. E.
J.A.TAYLOR, Agent, Montréal

Demandez & votre Libraire
la marque ‘“Northern Mills,”
qualité supéneure pour Papier
a Copie.

pureté et d’excel-
lence dans le mon
de entier,

LA FARINE PREPAREE

(BELF-RAISING FLOUR)

DE BRODIE & HARVIE

est aujourd’hui la farine préférée des
mécagéres. Elle donne une excellen-
te pltisserie, 1égére, agréable et re-
cherchée far les amateurs Pour ré-
ussir la pétisserie avec la farine pré-

Manufactnré parla

COMPAGNIE DES
MOULINS« NORD

218 rue St-Paul, Montréal.

Registered
Trade-Mark

53 des plus hauts Prix et Médailles
en Europe et en Amérique.

WALIER BAKER & GO. Linieg.

Etablis en 1780.
MONTREAL, Can. DORCHESTER, Mass.

parée de BRODIE & HARVIE, il

suffit de suivre les directions 1mpri-
mées sur chaque paquet.

14 et 16 rue Rloury, MONTRFVAL

CONSIGNATIONS.

LAKE OF THE WOODS MILLING

GO., LIMITED

Fabricants de Farine ““FIVE ROSES"

LA GIE CANADIENNE
DE PRODUITS AGRIGOLES

Limitée,

LACAILLE, GENDREAU & CIE

Successeurs de CHS. LACAILLE & CIE.
EPICIERS EN GROS
Importateurs de Mélasses, 8i-

rops, Fruits Secs, The, Vins,
Liqueurs, Sucres, Etc., Etc.

MEUNERIE A KEEWATIN
Capacité gooo barils par jour.

Meunerie & Portage Laprairie,

| Capacité 1500 barils par jour.
Capacité Totale 10500 barils par jour

A cause de sa clientéle nombreuse
et choisie, disposera

AVEC AVANTACGE

De toutes les consignations qui lui
seront faites de

Spécialité de Vins de Messe de Sicile
et de Tarragone.

329 Rue St-Paul et 14 Rue St-Dizier
MONTREAL

Bureaux : MONTREAL, TORONTO,
WINNIPEG, KEEWATIN,
PORTAGE-LAPRAIRIE,

Beurre, Oeufs,
Sirop d’Erable. Sucre d'Erable,

Fromage, etc.

Remise est toujours faite sans délai.

ADRESSEZ :
La Cie Canadienne de Produits Agricoles.

21-23 RUE ST-PIERRE, MONTREAL.
Tel. Main 3152-46189.

‘ N A beaucoup louangé
O FELS-NAPTHA, et chacune

de ces louanges est bien méritée.

FELS-NAPTHA a toujours accom

CONFITURES PURES DE UPTON

GONFITORES PURES
NODVELLE  SAISON,
= [E (PI0N &
WAINTENANT PRETES

Ty
Absolument pures

et de saveur déli-
cieuse, conservées

pli tout ce qui estrevendiqué a

son sujet. Parmi ces reven-

66 lA FAVOR' TE 1) dications, la plus importante est

La Mine par excellence pour les pogles,

Elle donne un lustre permanent,

Ne hche pas ies mains,

RAGE COON

La mellleure combinaison de cirage 2
chaussures, conserve le cuir et lui donne un
lustre parfait.

PROTECTORINE

La meilleure graisse pour harnais, assou.

I'épargne de labeur, de temps et

la suppression de I’eau bouillante.
dans des seaux de
5 1bs. et des jarres
en verre de 16 oz.,
doublés or, scellés
herméti,uement.

plit et conserve le cuir en le mettant 3 PUR[ Ilﬂl[llDE
1'épreuve del enu n'onllsf nE
V BENIS “UNCLE SAM

D Al h brill =
lanto::‘tn;un;lec aussure un brillant etinge U PTON

Ces produits sont en vente chez tmu les
épiciers en gros. S'adresser au besoin A

Uncle Sam Dressing Co., Lanoraie P.(.

Ropr‘unhnhl Montréal :
MERCILE & DUBRULE,
Nouvelle Boite de Poste 1562
Seuls Agents & Montréal. Te). Bell Main 1685

Bien et favorablement connue de

1'épicier et de ses clients dans tout le
Canada, ol elle est faite et vendue
puis plua de guinze ans.




Sandwiches .. 0.1§
Impenals .. .. .. .. .o .o .. 0.07
Riscuits au soda .. .. .. .. .. .. 0.08
Riccuits au vin .. .. .. .. .. .. oO.114
Jam Jams .. so| wisl e 0.15§
iscuits au Café Noir .. .. .. 0.1§
;%}?; ST.CHARLES CONDENS.
— ING CO'Y.,
Ingersoll, Ont., Can.
Laits et Crémes Conden-

sés.

O (lnrles “Family” ..
St Charles “Baby”, 4 doz
< Charles “Hotel" ..

[ ‘Silver Cow” .. .. .. .. .
F@nt « wa sw @4

“Good Luck" -

SALADA TEA CO

AT (V"

i”” f' THES DE CEYLAN
tE 5 “3SALADA”

la cse

pppwNw
8n838%

SNAP CO,, LTD,

Montréal.
Snap Hand
Cleaner.

Cse de 3 doz. 3.60
Cse de 6 doz.\7.20

jours.
ARTHUR P. TIPPET & Co Montréal

Lime Juice “Stowers” La cse
Lime Juice Cordial, 2 doz. .. pts. 4.00
Lime Juice Cordial, 1 doz. .. pts. 3.50
Double Refi. lime jutce - 3.50

Lemon syrup .

. 4.00
THE UNCLE BAI DRESSING

co.,
Lanoraie, P.Q.
Vernis “Uncle Sam”
Bout. 6 0z. No1 .. 2.00
Bout. 40z. No1 .. .. .. .. .. .. 1.40
Bout. 4 0z. No 2 .. .. .. .. doz. 1.00
Bout. 4 oz. (bout. nue) .. .. doz. 0.75

Vernis Chocolat.

45
[3 cnues oo 59 aie we ieel s wx 400
10 caisses .. .. .. .. .. .. .. 3.00
T. UPTON & CO.,
Hamilton.

Confitures garanties pures.
Framboises. Fraises, verres de 1

Ib., 2 doz. par cse, doz. .. .. 2.10
Pechcs, verres de 1 lb. 2 doz, par

caisse .. . oo s dOZi 1.70
Gadelles rouges, verres de 1 1b,

2 doz. par caisse, .. .. . doz. 1.8
Groseilles, verres de 1 lb 2 doz,

par caisse, .. . ; doz. 1.90
Prunes, verres dc 1 lb 2 doz. par

caisse.. .. .. .. .. .. .. doz. 1.60

Auomes
Verres de 1 1b., 2doz.d1acse.doz. 1.80
Marmelade de Pamplemousse

(Grape. Fruit), verres de 1 Ib.

2 doz. a la caisse .. .. .. .. doz. 1.60

Pure Marmelade dorangea
Verres, 12 oz, 2 doz. 4 la cse,doz. 1
Verres, 16 oz., 2 doz. i la cse,doz. 1
Pint Sealers, 1 doz. 4 la cse, doz. 2.25

2

Bout. 6 0oz, No 1 .. 2.00 _
= Bout, 4 0z, No 1 .. 1.40 Tins, No 2, 2 doz. 34 la cse, doz. 2.00
Friquette Brune, 1's et ¥'s. $0.25 $0.30  Vernis noir No I Extra "Brls 40 Tins, No 4, 2 doz. 4 la cse . bte. 0.32
I'tiquette Verte, 1's et 3’s . 0.27 0.35 gallons T 1.60 Tins, No 5, 9 au crate .. .. bte. 0.40
Lriquette Bleue, 1's 3's, 1's Vernis noir No 1 Extra Cans 1 4 Tins, No 7, 12 4 la saisse .. bte 0.56
etd's .. .. .. .. .. .. .. 0.30 0.40 5 gallons .. .. 1.75 Seaux en bois, No 7, 6 seaux par
Etiquette Rouge, 1's et §'s. 0.36 0.50 Verms chocolat No 1, bris 40 gals. 1.60  crate .. - ot ..seau  0.56
I'tiquette Dorée, ¥'s 0.44 0.60 Vernis chocolat No 1, Extra cans. Seaux en bois, 30 lbs, ve «v .. Ib. 0.071
SAVON 1dsgalons ..0.. .. .. ... 175 Miel Pur Clarifié
S , Graisse “Protectorine’ Verres, 12 oz, 2 doz. 4 la cse, doz. 1.40
Ihe GENUINE, empaqueté 100 mor- (Pour harnais et chaussurcs).
ceaux par caisse, Boites 8 0z. .. .. ¢t ¢t cv ou o. o 1,25 White Clover
Boites 4 oz. . 0.75  Verres, 12 oz., 2 doz. par cse, doz. 1.60
Cirage Combiné "C°%‘ d Verres, 16 oz., 2 doz. a la cse, doz. 2.00
Cigee & Shtmsaey [Comm” don 075 ety ravace gur o caes o
Mm; “Favorite”, No 4, doz. .. .. 0.45 davantage expédiées directement de la
Mine “Favorite”, No 8, doz. .. .. 0.70 manufacture 4
Mine “Favorite”, No 12, doz. . .. 0.80 \Vindsor, North Bay, Montréal, et i
' UNITED SOAPS COMPANY tous les points intermédiaires en Onta-
'rix pour Ontario et Québec: of CANADA, Limited rio. Pour tous les autres endroits, une .
Mloms de 5 caisses .. .. .. .. .. $5.00 Savon Canada’s Best: allocation de fret de 25 cents par cwt.
"t caisses ou plus .. .. .. . 4.95 I caiss¢ .. .. .. .. «. .. .. 4.10 sera faite. Termes: net, sans escompte.

Au Commerce.

La Grande Vogue

de la

NOUVELLE FARINE ST. LAWRENCE

augmente de semaine en semaine.

Les maitres-boulangers en reconnaissent la

supériorité .

plus en plus; elle représente la fine fleur des

meilleurs blés de I'Ouest Canadien.

4 Marques d’Egale Pureté : :

e “Notiona” L atrentin”

Vos commandes recevront notre mellleure attention.

™ St. Lawrence Flour Mills Co.,

Téléphone Bell, Main 6741

comme le Lys.

les ménageres l'apprécient de

1110 rue Notre-Dame Ouest, Montréal.

La FARINE ST. LAWRENCE. Blanche et Pure

LE

est le

'(’m‘v

Daly Bread”,

Limited -

ducteur de thé au
monde, qui ne manu- |t
facture strictement
que du thé en feuilles,
naturel, non coloré.
Que les amateurs
de thé vert veuillent
bien en prendre note.

JAPON

seul pays pro-
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Satisfaction des Deux Cotes.

SRSl De nos jours, I'Epicier avisé ne met en stock que les marchandises qu'il sait devoir
%QY A JAl plaire & ses clients et donner en méme temps sausfactlon a lui-méme.

.li.,imdg LB |
(&8 Pains de Levure “Boyal”

procurent une satisfaction délicieuse & la ménggére qui en achéte, car ils font
'espece de pain la plus délicieuse. ; !

T Ils jdonnent satisfaction 2 I'Bpicier qui en vend, car ils' ont une énorme demande et lui
mpportent un profit substantiel. ¢

1 Si votre Marchand de Gros ne veut pas vous en fournir, envoyez-nous une commande et nous vous
I'expédierons directement de notre magasin de Montréal.
K

EWGHETT

~ Etablie en 1852.

Lainages et Fournitures de Tailleurs.

Il nous reste encore en magasin un vaste assortiment de marchandises
d'automne d'une grande variété, convenant au réassortiment des stocks.

Nous avons pour spéc1alxtés les lainages noirs et bleus, les serges, etc.

Nos voyageurs sont en route et offrent des échantillons de ces marchan-
dises. Attendez leur visite avant de placer vos ordres.

Nous offrons en vente des peaux de loutre et de mouton de Perse 3 des

prix plus avantageux que ceux auxquels les vendent les marchands qui se font
une spécialité de cette llgne

Demandez nos échantillons.

O. LETOURNEAU & CIE.

59 rue St-Pierre, Montréal.

Tel. Bell, MAIN 3131.

|

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Par Victor Ross, rédacteur financier du “Globe”, Toronto

l Un client important pour nous: Québec

Le commerce “interprovincial”, au Canada est un terme
mconnu, officiellement parlant. Que les maisons de commerce
de ce pays fassent beaucoup pour subvenir aux besoins d'un
marché intérieur, jeune et croissant, cela ne fait aucun doute,
mais nul ne connait le montant du trafic des provinces entre
clles, ni méme jusqu'a quel degré, elles peuvent elles-mémes
subvenir a leurs besoins. Les compagnies de chemins de
fer seraient encore les plus capables de donner une idée a
peu pres exacte de I'échange d'affaires entre provinces; mais
Il st douteux qu'elles puissent obtenir une statistique précise
des lettres échangées depuis plusieurs années. Les directeurs
des compagnies de chemins de fer connaissent, en général,

R

" M. W.-]. Gage, de Toronto, Président des Boards
of Trade Associés d’Ontario.

« tendance du commerce interprovincial; mdis il n’existe
»is actuellement une régle de poids ou de mesure susceptible
‘v peser ou d'é:ablir l'importance du commerce journalier

allant d’'une province a une autre, comme un mouvement de
navette continu, jusqu'aux confins du Dominion. Un moyen
rapide et assez précis d’obtenir une évaluation de I'augmen-
tation des affaires interprovinciales est d’établir une compa-
raison de l'augmentation des compensations ucs banques,
dans nos plus grandes villes, avec 'accroisscment de notre
commerce d'exportation. Si I'on considére 'augmentation des
achats et des ventes des valeurs canadiennes qui ont formé
en grande partie les compensations des banques du pays
pendant les derniéres années, on pourra se faire une légere
idée de l'imposante expansion de notre commerce intérieur
relativement a nos affaires extérieures, dont ]'a\ugmcntation
fut relativement moindre. Dans certaines branches du com-
merce, telles que les produits du lait, on remarque un déclin
d’exportation de la production. L'explication en est fort sim-
ple, c’est le marché intérieur qui concurrence le marché
étranger. Actuellement, rien ne permet de mesurer exacte-
ment la valeur de ce marché intérieur. Lorsque nous parlons
de statistiques sur le commerce canadien, invariablement, ce
sont celles de notre commerce étranger dont il est question.
Notre commerce intérieur est pourtant beaucoup plus impor-
tant. Dans la récente discussion du projet de réciprocité
avec les Etats-Unis, lorsqu'on faisait ressoriir qu¢ trois
marchés étaient préférables a deux, l'argument fut réfuté
par cette réponse: Deux marchés sont déja de trop pour
notre production.

A défaut d’informations précises et de statistiques offi-
cielles en ce qui concerne notre commerce interprovincial,
nous pouvons cependant avoir une appréciation des relations
d’affaires qui existent entre les provinces du Canada, en
nous basant sur I'expérience de sociétés mdividuelles. Ces
sentiments personnels mettront en évidence un point de vue
que les statistiques officielles ne contiendraient pas dans
leurs colonnes, je veux parler de l'affabilité des relations (?e
Pune a l'autre. Vous entendrez souvent parler de la richesse
miniére du sol du Dominion, de la fertilité des terres de
'Ouest, mais jamais des bons rapports amicaux qui existent
entre Québec et Ontario au point de vue commcrcial.' .

Tandis que les provinces de "Ouest cxigcnt. I'exécution
des clauses les plus rigoureuses des “Actes de Licences pro-
-vinciales” vis-a-vis des vendeurs de I'Est, Québec jette bas
les barriéres qui nuisent aux bonnes relations avec elle et
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reconnait a toute maison le droit de faire affaires sans se
soucier des limites provinciales.

Il exisie cependant dans Québec de lourdes taxes, qui
bien souvent, empéchent les maisons de commerce d'y intro-
duire leurs lignes; mais nous sommes convaincus que ces
impots n'ont pas €1é adoptés dans 'esprit de représailles qui
semble avoir caractérisé quelques-unes des législations
protecionnistes des auires provinces. Québec est considéré
souvent comme le membre de la famille canadienne, le plus
¢conome et le plus rébarbatif; cependant il faut reconnaitre
que son attitude vis-d-vis de nous, en matiére commerciale.
est des plu§Tamicales.

L'Ontario vend a Québec plus de marchandises qu'aucune
autre province ct Toronto, qui est le principal centre manu-
facturier du Canada Supérieur, est le point de départ de la
masse des marchandises écoulées au vieux Canada Inférieur.
l.a note dominante de ces fournitures est l'approvisionne-
ment cn articles de fer et d’acier. Notre agriculture est en-
core notre principale industrie et, par conséquent, les ins-
truments et outils qui lui sont nécessaires, forment une im-
portante portion du commerce. Ontario vend chaque année,
a4 Québec, pour un million de dollars d'instruments agricoles;
cette somme représente le chiffre d’affaires faites dans cette
province par les trois principales maisons qui lui fournissent
le matériel agricole. Les fabricants d’engins aratoires s’ac-
cordent a dire que leur commerce avec Québec est des plus
actifs ct de grande valeur. “Nous trouvons”, — disait I'un
d’cux — "que les marchés sont conclus beaucoup plus rapide-
ment par les Canadiéns Frangais que par tous autres au
Canada; ils sont plus “ronds” en affaires”. Il est intéressant
de remarquer, au point de vue du commerce d'outillages,
que les immenses machines 4 gros rendement employées
dans I'Ontario 'n’ont jamais pu, dans la province de Québec,
détroner les anciens outils 4 mains,

Montréal occupe une situation stratégique exceptionnelle
au centre du mouvement commercial, d'un coté avec la
Grande-Bretagne, de l'autre avec les Etats-Unis, et il semble,
apremiére vue, que cette ville devrait s’approprier tout le com-
merce de la province de Québec; cependant Ontario a pu
s'en assurer unc bonne part particuliérement dans les mar-
chandises d'un prix élevé.

Comme centre de détail. Montréal dépasse Toronto sans
cependant posséder les immenses magasins de détail qui
caractérisent cette derniére.

Montréal comprend au moins six organisations moder-
nes de détail que chaque commergant posséde a Toronto.
Au moins une de ces grosses maisons s'approvisionnera aux
marchands en gros de Toronto, ne serait-ce que pour faire
autrement que les cing autres qui se fournissent a Montréal
méme. Incontestablement, Montréal est un meilleur client
pour Toronto que cette derniére pour Montréal.

Aussi bien dans les lignes textiles que dans les autres
branches de commerce, les fabricants et les marchands en
gros d’'Ontario prennent a leur charge le coat du transport
de leurs produits; de cette fagon, ils se trouvent a parité avec
leurs concurrents de Montréal. Ils s’efforcent de prendre le
pas sur leurs rivaux, par I'exctusivité et le caractére-type de
leurs marchandises. et 'on peut dire, sans flatterie, qu'ils y
réussissent.

Une grosse maison de tissus de Toronto fait la majeure
partic de ses affaires dans la province de Québec. Cette su-
prématie est surtout obtenue dans les articles pour dames.
Dans les articles pour messieurs, cette faveur n’est pas mar-
quée outre-mesure. Lorsque les créateurs de costumes de
dames ou. de toutes autres modes féminines ont établi leurs
modéles, c’est 3 Montréal qu'ils adressent leurs premiers

spécimgna. Ils y rencontrent unc prompte adhésion i leur-
nouvelles idées et une appréciation juste de leur valeur

Une maison de produits pharmaceutiques de Toronto
qui traile avec la province de Québec depuis 335 wns, vend
annueilement pour $50,000 de marchandises, indépendamment
de Montréal. Les médicaments proprement dits représenton
75 pour cent de ce chiffre et sont vendus aux magasin, (o
nant plusieurs lignes et qui, dans les districts ruraux. -«
chargent de tous les approvisionnements vis-a-vis du pubhe.
Quant aux affaires, elles sont traitées rapidement: un
grande part de cette dextérité est due a I'habileté et a4 I'en
périence du représentant Canadien Frangais. [l est reconnu
que pour traiter couramment et faire de bonnes affaires avee
Québec, il faut lui vendre dans sa propre langue.

Les fournitures pour coiffeurs dans la province de Que
bec représentent un chiffre important dans unc maison dc
Toronto.

Un fabricant de Toronto. faisait la remarque qu'au po
de vue des affaires, une ville ou un village d'un miliier d'ha
bitants dans la province de Québec, ne consomma’t pas plus
qu'une ville moiti¢ moindre dans "Ontario. On pon caph
quer cela par le fait que les salaires y sont moins élevés et
que les gens y sont plus économes que dans les régions de
I'Ouest. Mais, par contre, les affaires, si elles sont plus ré
duites, y sont traitées comptant, ce qui est une considérat-on
appréciable.

Une autre maison de Toronto vend a la province de Que
bec pour $15000 de volailles et autres volatiles pour I'ali
mentation et ses affaires ne sont vieilles que de trois ans
Dans cette ligne et dans d'autres
dans Québec sont beaucoup moins importantes, mais le
pourcentage des pertes est trés minime.

Ce n’est pas dans un article aussi court que celui-ci. qul
m’est possible de donner le détail de notre échange avec
Québec, en ce qui concerne les cuirs et les peaux pour bot
tines et chaussures, la farine, les grains, les biscuits, la coni
serie, les cotons, les liqueurs et spiriiucux, les brique. «t
matériaux de construction, mais je puis dire que dans tonics
ces branches, le marchand de I'Ontario d'origine angla ¢
n'a jamais eu a souffrir de la distinction de race en sol i
tant des affaires auprés des acheteurs Canadiens I'rangui~.

Les relations commerciales entre ces deux provinee
soeurs sont facilitées par la commodité des voics de tran-
port. La voie ferrée et la voie fluviale relient doublemen!
Québec & Ontario. Les deux seuls points qui peuvent nuire
au commerc:e de notre province avec celle de Québec, ~o!
la différencq de langue et les taxes, encore que le prem”
de ces obstacles soit relativement trés peu influent. La lour
de taxe de 1/8 pour cent imposée par Québec sur tout ciapl
tal engagé. nuit certainement au développement de nos 1
lations commerciales. On dit que Montréal, a lui scul, pro
duit 5/6 du ;revenu total de la province.

Néanmojns, il y a un mouvement marqué d'amélioration
de ces condjtions, le développement des ressources de Que
bec, ses amihntes et sa production de bois améneront de- '
rifs plus dotix et une taxation moins oppressive. In attem
dant, il y a un large champ d’affaires dans Québec pour 4
tes les maisons qui ont des voyageurs entreprenants et i1
cieux; qu’elles ne négligent pas de_les envoyer dans It
ils y récolteront une bonne moisson d’ordres. .

Ontario peut d'ailleurs de son coté, s'appliquer @«
certains obstacles dressés contre les compagnics incorp: e
de Québec et obtenir ainsi une extension d’affaires. o

L'avenir ‘commercial’ et politique du Canada dépuic
toujours des relations étroites et du parfait accord des 7
vinces d’Ontario et de Québec.

semblablez, les affaires

bt}
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".Voyage autour »de l;Ecole d
Commgrcialeg .d'e Montréal

e; Hautes Etudes

Iy a peu de temps, passant Avenue
Viger, nous nous arrétames devant un
¢difice qui nous parut imposant, tant
par ses dimensions que par son archi-
tecture: “LL'Ecole des Hautes FEtudes
Commerciales de Montréal”.

Nous souvenant d™*Un voyage autour
de ma chambre”, nous entreprimes “Un
voyage autour de I'Ecole des Hautes
Etudes”. Que Xavier de Maistre nous
le pardonne!

Ayant donc gravi les marches d'un
perron monumental, nous sommes entrés
dans 1'édifice, et avons vu avec satisfac-
tion dans un hall d’entrée superbe, une
colonnade de belle envolée, ayant au
fond,  T'escalier d’honneur, muni d’une
rampe remarquable en fer forgé et éclai-
ré par trois larges baies laissant passer
li lumiére au travers de vitraux aux cou-
leurs harmonieuses, représentant les ar-
mes de I'Ecole, celles de la ville de
Moniréal, et celles de la province de
Queébec..

A gauche de l'entrée principale se
trouvent les bureaux de la direction et a
droite ceux du conseil d’administration,
ic secréiariat et les bureaux pour le per-
~onnel administratif; en consultant un
programme des cours et réglements,
uue nous: tfouvons dans la salle d’atten-
te du bureau de la direction, nous ap-
prenons bien des choses intéressantes
relatives a I’Ecole; ‘ainsi la durée des
ctudes est de trois ans-au bout desquels
les étudiants subissant -avec succés les

examens de softie, obtiennent le grade
de “Licencié en Sciences Commerciales
et Maritimes™; une quatrieme année d’é-
tudes est facultative ¢t comporte la dé-
fense publique d'une thése ct ceux qui
font cette défense avec succés obtiennent
le grade de “Docteur en Sciences Com-
merciales et Maritimes”; nous voyons
aussi que de nombreuses bourses d’étu-
des ont ete mstituées par le Gouverne-
ment au profit des jeunes gens désireux
de poursuivre leurs ¢études, que les jeu-
nes gens ayant terminé leurs études
dans les d'instruction
moyenne, commercale, scientifique ou
classique, pcuvent etre admis sans exa-

éablissements

men ct quc ceux qui ont fait des étu-
des incompletes peuvent étre  admis
aprés cxamen to‘al ou partiel sur un
certain  nombre de branches requises
pour l'admission; nous voyons encore,
que dans le but d’apprendre aux étu-
diants a parler en public et d’exprimer
leurs idées avec carrection, que des

IL’ESCALIER D'HONNEUR MUNI D'UNE RAMPE REMARQUABLE...
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M. J. CONTANT,
Ancien président de la Chambre de

M. ISAIE PREFONTAINE,
Ancien président de la Chambre de
Commerce el de la Fédération des Commerce.
Chambres de Commerce de la pro- MEMBRE DU CONSEIL D'ADMINIS-
vince de Québec. TRATION DE I'ECOLE DES
PRESIDENT DU CONSEIL, D'ADMINIS- H. E. C.

TRATION DE L'ECOLE DKS H.E.C.
MEMBRE DU CONSEIL D’ADMINISTRA-
TION ET SECRETAIRE-TRESORIER

M. HONORE MERCIER, M.P.P.,
DE L'ECOLE DES H. E. C.

HON. HONORE GERVALIS, M. A.-]. de BRAY,
. Juge & ta cour &’ aAppel. MEMBRE DU CONSKIL D'ADMINISTRATION ~ET DIRECTEUR DE
MEMBRE DU CONSEIL D'ADMINISTRATION DE L’ECOLE I'ECOLE DES H. E. C.
DES H, E. C,




cours pratiques, avec discussions, ont
¢te institués et qu'ils sont obligés, dans
le cours de leur troisiéme année, de don
ner une conférence sur une question

rentrant dans le cadre des études; nous

LE PRIX COURANT

netrons dans un corridor sur les murs
duquel nous trouvons d’intéressantes col-

lectigns technologiques; celles du pre-
mier étage sont plus particuliérement

des collections minéralogiques et com-

UNE COLONNADE DE BELLE ENVOLEE.. .

voyons enfin que les éléeves font, sous
la direction de leurs professeurs, des
cwearsions scientifiques  durant  lesquel-
les ils étudient nos principales indus:ries
nationales et que méme, ces excursions
pourront s'étendre au-dela de la fron-
tere ce qui permettra de faire des étu-
les comparatives. desquelles ils tireront
de grands profits. Le prospectus nous
fait connaitre la composition du conscil
Tadministration de I'Ecole. 11 se com-
pose de MM,
dent Honoré Mercier, secrétaire-tréso-
ner; ] Contant, A.-J. de Bray. ct de
I'hon. Honoré Gervais. En poursuivant no-
"¢ route nous atteignons la salle des

Isaie Préfontaine, preési-

professeurs, ayant en face un ascenseur
conduisant aux différents étages et s'y
arretant antomatiquement, Clest a pro-
\imité qu'est 'entrée de la rue St-Hu-
bert spécialement réservée aux étudiants
¢t conduisant d'une part. au vestiaire
leur servant de fumoir et de salle de ré-
‘reation et dans lequel chacun d’eux pos-
~vde une armoire en acier fermant a clef.
't dautre part, & un des escaliers par le-
quel les étudiants se rendent aux divers
ctages ou sont situées les salles de cours.
Prenant cet escalier, nous remarquons
Gl est entiérement construit en maté-
raux incombustibles, structure en fer,
dallage en ardoises, cage en briques
¢maillées blanches, portes platinées de
'er. Arrivés au premier étage, nous pé-

prenant unc série d'échantillons portant
des cuguettes sur lesquelles se trouvent
(]1'\

provenance, la

imdicat:ons diverses relatives a la
composition chimique,
les usages, les falsifications. ete. Ce sont

des échantillons de différents minerais,
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de fer, de houille, de cuivre, d’or, d'ar-

‘gent, de plomb, de nickel, de soufre, de

mica, de mercure, etc. Ces échantillons
sont disposés de fagon a donner une
compréhension exacte de la métallurgie
de ces différents métaux; chacun d’eux
en a un nombre plus ou moins grand se-
lon son importance, montrant I'état natu-
rel, les différentes phases du travail
opeére, ainsi que des spécimens des prin-
cipaux produits manufacturés.

Mais, pénétrons dans la premieére sal-
sur la porte
de Taquelle nous lisons: “Laboratoire du
Professeur™,

le que nous rencontrons,

Au premier abord, nous re-

marquons tout ce

trouve dans
un laboratoire d'analyses bien condition-

ne;

qui  se

c'est, une table de travail munie
d'une étageére garnie de bocaux conte-
nant les produits chimiques en usage,
d'une tuyauterie spéciale amenant !'eau,
le gaz, l'air aspiré et l'air comprimé;
c'est, contre la cheminée construite spé-
cialement a cet effet, une hotte de dé-
gagement entierement dallée en tuiles
e¢maillées, et pourvue a l'intéricur d'une
tuyauterie spéciale pour l'eau et le gaz
ainsi que d'une canalisation pour le dé-
versement des caux; les travaux chimi-
ques dégageant des vapeurs délétéres, se
font sous la hotte et le tirage de la che-
minée, assure une ventilation continuelle,
de fagon a ce que les travaux ne puis-
sent etre interrompus par le dégagement
des\vapeurs malsaines. Du cote opposé,
s¢ trouve une noire pour les
travaux du professcur, car étant donné
Fimportance de la photographie, et des
projections de

chambre

vues fixes ou animées
dans l'enscignement, I'lienle doit exécu-

ter elle-méme de nombreux travaux pho-

A GAUCHE DE L’ENTREE PRINCIPALE SE TROUVENT LES BUREAUX
DE LA DIRECTION...



tographiques, aussi, nous remarquons
un aménagement particuliérement per-
fectionné dans cette partie du laboratoi-
re. Ca et 1a, se trouvent différents appa-
reils disposés sclon l'usage auquel ils
sont destinés:  des fours  électriques
pour la fusion a4 haute température, des
microscopes les pous perfectionnés, des
balances de haute précision disposées de
fagon a ce qu'elles soient absolument in-
dépendentes des tables sur lesquelles el-
les semblen: sc¢ trouver, etc.: il faut si-
gnaler c¢ncore des prises de courants
électriques continu ct alternatif de volta-
ges différents pouvant ¢tre usités pour
le fonctionnement d'apparcils divers.
Le laboratoire du professeur commu-
nique d'une part avee le laboratoire des
éléves. et d'autre part avee 'amphithéa-
tre. Pénéirant dans celui-ci, on est frap-
pé par son aspect ct ses dimensions. De-
vant une table d'expériences de pres de
25 pieds, que nous examincrons dans un
instant en détail, se¢ trouvent 300 fau-
teuils disposés en gradins; les 8o com-
posant les premiéres rangées sont a ta-
blettes, de fagon a ce que les étudiants
puissent prendre des notes durant les
cours. l.a table d'expériences est mu-
nie de tous les perfectionnemen's mo-
dernes et de tous les accessoires permet-
tant un enseignement pratique et intui-
tif; elle posséde sur toute sa longueur
différentes canalisations avec des prises
en divers endroits, permettant aux pro-
fesseurs de donner des explications et de
faire toutes les démonstrations pendant
leurs cours; ce sont des canalisations

LE PRIX COURANT

pour le courant électrique continu ct al
ternatif, pour l'eau, le gaz, l'air aspire,
I'air comprimé ainsi que pour l'évacua
tion. La table est munie d'éviers, ¢
conduits allant aux cheminées et aspi-
rant les vapeurs malsaines des travaux
effectués sous cloches, d'une cuve a mer
cure, d'une cuve pneumatique, d'une gritle de
chauffage pour certains appareils, d'unc
glace se levant automatiquement et ve-
nant se poser entre le professeur et les
auditeurs, et mettant ceux-ci a l'abri du
danger d'une explosion, etc. De chaque
coté se trouvent des rhéostats de régla-
ge des courants électriques; a droite
est celui fournissant I'électricité depui~
le voltage le plus réduit, pour les exp¢
riences des différents appareils, a gau
che est celui portant les interrupteurs
pour l'éclairage de la salle et pour le
meégadiascope. Ce dernier appareil et
installé au centre de I'amphithéatre, il
permet de projeter sur un écran carr¢
de 13 pieds de coté. des vues, soit par

NOT'S TROUVONS D'INTERESSANTES COLLECTIONS TECHNOLO-
GIQUES. . . :
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DEVANT UNE TABLE D'EXPERIENCES DE PRES DE 25 PIEDS...
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e, i o npoesttton, la cas

1 On pott ImonLrer un

e plane wn one s, wie carte.
Sraphic, une gravure, une page

Do des appareils sont devenus des

oo~ du mégadiascope, au grand
e T elarté des explications don-
cffet

apparais=ent, sur la tor'e dans de

par les professeurs; en ces

L Lo~ dimensions, on peut les faire
Dactionmer  meme et les  eaplications

Zonmdes par les professeurs sont suivies
e profi par tous les auditeurs, tandis
cueosans lul,

ceux qui se  trouvent a

Fonne portée peuvent sculs  bénéficier
des explications données.
I'obscurité étant nécessaire pour les

travaux a l'aide de projections, elle est
ohtenue dans 'amphithéatre d'une  fa-
¢on tout a fait remarquable. Malgré le
cintrage de la rotonde, les stores des
trois fenétres sont baissés automatique-
ment en quelques sccondes, bien que ces
fenétres aient une hauteur qui n'est pas

ordinaire, soit environ 235 picds. Tenant
I

a imphitcarre, ~¢ tronve la salle de-u-
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murs seront cntiérement couverts de vi-
trines, entre les colonnes soutenant cha-
que galerie, seront également disposcées
des tables vitrines. Aun

seront disposées une

rez-de-chausscée

séric de  vitrines

monumentales auxquelles  on  donnera
des formes architecturales varides. dif-
férant sclon le genre de produits qui

seront a exposer, de fagon a ce quielles

forment un coup d'ocil  d'ensemble du

meilleur aspect.

Iorganisation d'un tel musée demande

Leavcoup  de temps: clie n'es me-

ne s terminée, car toujours on

peat faire de

Coninig

nouvelles acquisitions

aussi il convient de faire dispa-

ratoe tes cchanullons surannds,

Vuosujer des noavelles ac utsitiome, il

i pras-¢ire bon de frire remarquer,
e passant, que dans les anesdes de PVes-
] ooo Cos o psiteors sont o princeipale-
R d s de népocumis et d'in-
et gt freanedt danes ces minsces
wne o pe sition peran eente de leurs pro-
dirs et oen consc¢quenee, unc publicite
continuce <t peny oaip-r dire ge trre,
puisqu'il suffit pour cux de fore Teosa-

crifice des objeis quitls caposent et de

donmer a0 ces objes, un cadres un as-
nee au musée commercial et industriels peet, gquio <ot de nature 4oa tirer Patten-
coite salle est immense en supernicie,  tons Cette publicié don nicne attirer
el'¢. mesure 100 picds de long environ  Pat enton des mndusiricls cars noa seu
par 50 de large et compte en outre trois lement  le mu~ée  est putlic, ot a
clirge~ de galeries; ce musée, éclairé par  une entrée particulicre. mais leurs noms
Wi voste lanterneau, est construit éga-  se trouvent sur les objets C\po-€¢s, et
Yement en matiéres incombustibles: Par-  des renscignements ponvent ¢ire trans-
wature oot oenoacters les colonnes des gu- mis aux visitenrs intéres<¢~ quioen fe-
Loriess on dontes e dallages en verres ratent la demande, <et aussi, ces pro-

Quand amecublement scera termine, les

duits sont Fobjet  d'¢tudes et analyses

LA TABLE D'EXPHRIENCES EST MUNIE DE TOUS
TIONNEMENTS MODERNES . . .
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CET APPAREIL EST INSTALLE AU CENTRE DE L'AMPHITHEATRE...

faites par les étudiants, futurs hommes
d'affaires parmi lesquels il s'en trouve-
ra peul-étre, pour ne pas dire certaine-
ment, qui trouveront a utiliser les pro-
dutts qu'ils auront étudiés. Les indus-
tricls qui seraient désireux de profiter
des avantages de cette publicité peuvent
s'adresser a la direction de I'cole qui
leur donnera tous les renseignements et
conseils a ce sujet,

Ce musée contiendra, classés par ca-
tégories, des échantillons de tous les
produits naturels et manufacturés dec
I'univers. Tous ces produits scront éti-
quettés et ces étiquettes donneront des
renseignements circonstanciés aux visi-
teurs; pour chacun d'eux, un petit pla-
nisphére indiquera par des hachures les
lieux de provenance ou de fabrication.
Indépendamment de ce musée universel.
il y en aura un second communiquant
avec le premier au troisieme étage, dans
une salle des mieux situées et de grandes
dimensions. Ce second musée contiendra
exclusivement des produits canadiens,
ce qui n'empéchera pas ceux-ci de trou-
ver place également dans le musée gé-
néral, car il convient pour les études
comparatives, que tous les produits
d’'une méme catégorie soient disposés
les uns a coté des autres, Ne quiitons
pas le musée sans remarquer 'heureuse
disposition des trois derniéres salles que
nous venons de traverser; I'amphithéa-
tre se trouve entre le laboratoire du pro-
fesseur et le musée commercial et in-
dustriel. Le professeur y enseignant,
peut faire les préparations dans son la-
boratoire et la proximité permet de les

transporter aisément dans l'amphith¢a-
tre. D’autre part, le musée commercial
et industriels fournit de nombreux sujeis
de cours pour la technologie, les analy-
ses de produits, etc., et ce sont les pro-
duits exposés au musée qui servent a
donner les explications, qui sont décou-
pés, broyés, examinés au microscope,
analysés, projetés, etc., donc, ici aussi,
transport facile a I'amphithéatre des
échantillons qui doivent étre 'objet des
legons.

Quittant le laboratoire du professeur,
nous pénétrons dans celui des éléves ct
voyons une série de tables de travail
agencées de la méme fagon que celle du
professeur, des appareils de laboratoirce:
supports, éprouvettes, etc., mis a la dis-
position des étudiants. En outre, unec sé-
rie d'appareils disposés de fagon a étre
utilisés par la collectivité, ce sont: des
fours. bains-marie, bains de sable, ap-
pareil de distillation, etc.

Du laboratoire des éléves, nous pas-
sons dans la salle des essais et analyses:
ici se trouve une quantité d’appareils

CETTE SALLE EST IMMENSE EN SUPEKFICIE...



EN OUTRE TROIS ETAGES DE

destinés aux analyses les plus diverses,
mais particuliérement des denrées ali-
mentaires; citons: les polarimétres, les
refractomeétres, les saccharimétres, des
appareils pour I'analyse des huiles, des
vinaigres, des sucres, des pétroles, des
farme des alcools, des acides divers, etc.
Signalons en passant une puissante ma-
chine de compression, servant a mesurer
¢t indiquant automatiquement la résis-
tance des matériaux; cette machine peut
servir en méme temps au broyage des
minerais qui sont a analyser, a la pres-
ston des matiéres en vue de l'extraction
de liquides, huiles. etc., qui sont recucil-
lis dans un réservoir spécial. Comme
comp’ément de ces appareils, des balan-
ces «t des microscopes de précision mis
a la disposition des éléves faisant toutes
ces aralyses.

Pis<ant rapidement la salle de récep- .

Uon. nous arrivons au cabinet de physi-
ques celui-ci comprend actuellement une
efic d'instruments ayant surtout un ca-
fictere pratique, et dont I'étude et le
Mman cuent peuvent donner des connais-
shees utilisables  dans  l'industrie, ci-
t'n- différentes machines de réduction
“ervint de force motrice dans lindus-
‘Tict moteurs A vapeur, a gaz, turbines dy-
Hamos. avec tous les accessoires per-
ettt d'en étudier et d’en expliquer
© loictionnement. Plus loin, des appa-
I~ divers d'éclairage électrique, de té-
tzraphie sans fil, ainsi qu'une série
‘ppareils types, indispensables aux dé-

Monsirations et 4 I'étude des grandes
Lranches de 1a physique: hydrostatique,

1
|
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GALERIES...

5§

calorique, optique, acoustique, gaz, élec-
tricité, mécanique. ’

Mais retournons sur nos pas et re-
prenons l'escalier des étudiants qui con-
duit au second étage. L.e corridor de cet
étage, comme celui du premier, nous
montre une série d'échantillons techno-
logiques; ceux-ci sont les échantillons
des industries textiles parmi lesquelles
on remarque le coton, la laine, le chanvre,
le jute, etc.; il y a en outre une séric
d’échantillons de céréales de provenances
diverses ainsi que de leurs sous-produits.
I.a porte en face de l'escalier est celle de la
bibliothéque qui sert en méme tcn'u)s de
salle d'études. L'ameublement de la bi-
Lliothéque est composé de bibliothéques
a sections, dites extensibles. Nous re-
marquons la classification des ouvrages
en un certain nombre de rubriques qui
ont des subdivisions. Ces rubriques sont
Commerce, Industrie, Marine, Finance,
Colonisation,  Statistique, Sociologie,
Economie Politique, Agriculture, Géo-
graphie, Enseignement, Droit, Trans-
ports, etc.

LE MUSEE

EST PUBLIC LT A UNE ENTREE PARTICULIERE...
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UNE QUANTITE D'APPAREILS DESTINES AUX ANALVYSES...

©

Dés la premicére année, les rayons de
lai bibliothéque sont déja garnis d'un
millier de volumes. Attenant a la biblio-
theque  se lecture
rensei-
sur tout ce que la bibliothéque
contient. Les ouvrages sont catalogués
dont le format est celui de
I'Institur International de Bibliographie,
format adopté par toutes les grandes bi-

bliotheques  publiques.

salle de
ou l'on remarque le catalogue
gnant

trouve la

sur fiches

La classification
est fante en triple: par matiéres, par ti-
tres d'ouvrages et par noms d'auteurs.
De Pautre coté de la saile de lecture se

trouve la salle des  périodigues; nous
observons dans cette salle environ 700
casiers ‘qui-a la rigueur peuvent étre

subdivisés en deux en vue d'en doubler
le nombre, formant une série d'une ving-
taine de panncaux portant les mémes
rubriques que celles remarquées dans la
bl hothiégue. Avant peu, ces casiers se-
ront garnis de tout ce qui se publie d'in-
teressant dans le monde, done dans tou-
tos les lancues, en fait de revues écono-
miques.

l.es revues regues a la salle des pério-
diques sont dépouillées avee soin, et des
fiches sont. confeciionnées, non seule-
ment pour les ouvrages qui se trouvent
dans la bibliothéque, mais aussi pour les
articles tra‘tant des questions qui ren-
trent dans le cadre des ézudes faites a
"lcole. ®

Comn e un théme ouvrage peut néces-
siter la confection d'un grand nombre
selon les matieres qu'il trai-
te, les revues en demandent également
plusieurs. C'est ainsi que le catalogue

de fiches

contient déja plusicurs milliers de fiches
permettant a celui qui étudie une ques-
tion quelconque, de se renseigner et se
documenter sur tout ce que la biblio-
théque contient et qui s'est publié sur
la question qui l'intéresse.

Sortons de ces salles, non sans avoir fa't
la méme remarque que nous avons faite
pour I'amphithéatre, au sujet de l'excel-
lente disposition de la salle de lecture
qui est justement installée entre la bi-

bliothéque et la salle des périodiques. ot
pénétrons dans la salle des Sciences niy

ritimes. Nous observons que dans ch
cune des salles de cours sc¢ trouve no
matériel approprié  pour chacune de-

Sciences qui s’y enseigne.  Ainsiy, dans

la salle des Sciences mariimes,  nous

trouvons, des coupes de navires en ore

duction, montrant par un d'sposiuf
génicux le foncionnement du mecam-s
me d'un modele de

steamer; un chin

diere  tubulaire suffisamment
q
de-
sextant, cte
Pour I'étude de l'outillage et de admim

tration des

marine,

grand pour pouvoir fonctionner;

Foussoles marines, octant,

ports. nous remarquons, o°
nant les murs, une série de pans de-
princ’paux ports du monde ct dans les
armoires-vitrines, divers instrumen s
levage en réduction, grues de type
vers, cabestans, etc.

Dans la salle voisine, qui est la salh
des Sciences géographiques, se tromven:
divers instruments

convenant a i'ensa

anement de la géographie et des Scien

ces qui en sont plutot des_ branches,
comme l'astronomie, l'océanographic,
etc.: modele de méridien, anémometre

enregistreur, horizon de Buth, appareil
pour la démonstration de la précession
des équinoxes, indépendamment d'une sé
rie de mappemondes diverses en relicf
ct autres, Sur le tableau noir se trouve
peint, & demecure fixe, un planisphérc,
montrant les grandes voies de communi-
cations internationales, principalement
celles intéressant le Canada.

Plus loin se trouve la salle des Scicen
ces juridiques en laquelle s’enscignent

-~

UNE SERIE D'INSTRUMENTS AYANT SURTOUT UN CARACTERE
PRATIQUE...
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LA BIBLIOTHEQUE QUI SERT EN MEME TEMPS DE SALLE D'ETUDES...

losdifferents  cours se rattachant au

\ chig, la osaite dos Sciences con-

ides de prenmiere annec, ddentigued

e scconde anncée. Dins ces deux
<alles,  les éudiants disposent
d'un pupitre sufi-amment grawd
fatre des travaux de comptabthue;
G s munis de tiroars dont
cenvant a clef, Dans leur ensomble,
Tes de Scicnces  commerciales
chacune des trois annces détudes,

un amcublement
matamt o au

remarquable, les

premier  rang deoceoqui
Sest fait en ce genre; elles possédent
‘e~ machines a écrire des principaux ty-
v~ machines a ca'culer, et seront mu-
Hies petit a petit des différents meulbles
ctoanstruments que 'on rencoantre dans
les hurcaux et devant
de musée de

comptabiliteé.

former une sorte

maiériel de burcau et de
Atteignant  le  troisieme

Clge, nous  remarquons - comme  aux
douxautres, dans le corridor des collec-
tons de produits, tels que les sucres, le
caochoue, les huiles, les savons, les
ciles et aussiune série d'objets que l'in-
dustrie produit a I'aide des dépouilles
desamimaux, A cet étage se trouvent le
nmsée des produiis canadiens dont il &
< question plus haut. une salle mise
+ I disposition des étudiants pour leur
-~ociation, des salles de cours diverses
domntla salle des Sciences économiques, de
Soences commerciales de troisieme an
vee, salle de cours pour l'enscignement
des Tangues, salle des cours pratiques; en
are il y a des salles pour la remise du

matériel de laboratoire, clichés pour la

projection, collections diverses; enfin,

nous penctrons dans les burcnus de
Revue |

redaction de la otiotntgue

nadienne,  qui est Torgane  atutré de
I'Ecote des Hautes tudes Commiet o
fe~ de NMontréal,

i ~e cormine notre voyige en Uendts
que nous sortions par la porte de fworue

St-tlubert, revours, songeant g p

cedés pericctionnes dont disposc Pensci-

§7

gnement moderne et regrettant de ne
plu~ av o voner ans afin de pouvoir sui-
Ve ! (o o~e donnent dans un
clihlisson ! ruction tel que e¢hai
donit n it a~ de fare le tour, nous
s 1x cudian s les bras
& hiers
Y n~ la avons-nous de
i (RSO
- ¢ ( on mes Gl
| 1 e
AN cie il NoGulose trouve sur la
(GO B 6 VGl VS
(oo 1 « 1] les quraes
i el i ooacation: le ca
. 1 st ounoal
trbe ‘ \ Liee e com
| T 1 1
1t 1 1% |
| | "
1 i i di
3 ' i (
la jMoseotron
vens o by ! ey us, vous voyez

sur I'écu un solail fevant qui symbolise la

lumiére, ¢ une embarcation represen-

tant un pays jeune, possédant d'immen-
d'rigeant a toutes vol

eSS TeISOUTCLSs, s¢

Tes vers Io lincre, vers Te progres,
SRy coris apn iene ton a l'lsco-
Te des Haures Faades?
——Llenscionoment comprend  un o en-
comble de Soicnecs de nature a donner

a ocelut qui Tos possede, des connis<an-

ces lut perme tint d'entrer a la fin de

<es o études, d n I <« nombhrecuses

carricres des atfaares ou encore du ser-

vice civil. Ces carrieres ~ont st nombreu-

LA SALLE DE LECTURE EST INSTALLEE ENTRE LA BIBLIOTHE-
QUE ET LA SALLE DES PERIODIQUES...
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LES ARMES DE L'fCOLE

ses, que la spécialis:;tion des études est
naturellement impossible Les program-
mes ont été constitués dans le but de
développer le jugement, de faire acqué-
d'initiative,

rir l'esprit de développer

'observation en méme temps que de

donner une forte culture générale qui

est indispensable a I'homme d'affaires

moderne, qui, indépendamment de la
marche de son entreprise, est appelé a
jouer un role dans la société. Dans les
pays ou l'enscignement commercial su-
péricur existe depuis plusieurs années, ct
ces pays sont précisément

ceux qui

sont a la téte des nations a tous les
points de vue, on constate que les diplo-
més des Ecoles des Hautes Etudes ont
été un des facteurs principaux de la si-
tuation privilégiée de ces pays dans le
monde. En effet, cc sont eux qui ont
des débouchés industries

procuré aux

nationales, augmentant le chifire du
comnierce extérieur et assurant ainsi un
travail régulier a la classe laboricuse.
C'est par eux que la main-d'ocuvre, spé-
cialisée dans les écoles technigues,
trouve son utilisation. Les services ren-

E udes

dans les principaux pays ont €té appre-

dus par les Lcoles des Hautes

ciés au point que les gouvernements de

ces pays ont largement secondé linitia-
tive privée quand celle-ci s'est faite l'or-
ganisatrice de telles écoles, et méme, cn

I'absence de cette initiative, les pouvoirs

publics en ont pris entiérement l'organi
sation a leur charge, de fagon a ce que
tous les centres de population d'impor
tance moyenne, possédent au moins un
Cest d'ail
leurs ce qui s’est présenté ici:

établissement de ce genre.
le gou-
vernement de Québec a doté le Canada
de sa premiére Ecole des Hautes Etudes
Commerciales, répondant ainsi aux aspi
rations de nombreuses personnalités du
monde des affaires et comblant les voeu
de diverses associations de négociants,

industriels ou manufacturiers et en tout

premier lieu de la Chambre de Com-
merce du district de Montréal.
Quittant notre jeune interlocuteur,

nous nous sommes éloignés, non sans
nous retourner, jetant un dernier regard
d’admiration, sur cet édifice dans lequel
la jeune génératior canadienne sera ar-
mée pour les luttes économiques de
I'avenir, de fagon 4 ce qu’elle puisse lut-
ter victorieusement, et faire tenir au Ca
nada la place qu'il est en droit de tenir
parmi les nations, au profit de la civili-

sation et du bien-étre de I'humanité.

CET EDIFICE DANS LEQUEL LA JEUNE GENERATION CANADIENNE

SERA Ali&&:...
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L'Utilisation de nos chutes d’eau comme Force Motrice

Par W.-K. McNaught

La véritable politique nationale d’Ontario en ce qui concerne
la houille noire et la houille blanche

Les adversaires de la politique du gouvernement d'Onta-
rio, au sujet du développement de la force hydro-électrique,
ont souvent soutenu que cette force était a peine utile au
fabricant et qu'elle était de minime importance ou de valeur
nulle pour les simples particuliers. Ils ont également émis
cette idée que, si I'organisation de cette force motrice pou-

M. W.-K. McNaught, député de I'Assemblée Législative de
la Province d'Ontario

vait étre d'un grand sccours pour les villes ou régions a
proximité des chites du Niagara, son action se limitait a
cet espace resireint, et que les différents points éloignés de
cet endroit ne pouvaient en profiter de quelque maniére que
ce fat.

La premiére de ces assertions a été s souvent démentic
par la pratique, qu'il n'est pas nécessaire de s'y attarder,
quant a la participation des habitants aux avantages de cette
source d’énergle électrique, elle est patente:

1° Cette organisation leur permettra de se procurer

I'éclairage électrique a bien meilleur compte que le procédé
d’éclairage qu'ils utilisaient précédemment,

2° Le cott de I'éclairage des édifices publics et des rues
sera réduit de beaucoup et par conséquent, tout particulier,
qui paye sa part de taxes municipales, en bénéficiera.

3° 1l en sera de méme pour I'énergie nécessitée pour le
maniement des pompes a incendie, pour le nettoyage des
rues, etc...

4° Economic également dans la traction électrique pour
tramways, spécialement pour ceux qui sont la propriété mu-
nicipaae ot dans lesquels, par conséquent, chaque habitant a
vnointérét.

57 Tous ccux qui travaillent dans les bureaux, les atel-
y gagneront en santé et ¢n con-
fort; la substitution de I'électricité a tout autre mode d'éclai-
tage supprimant la fumée malsaine et la chaleur incommo-
dante.

iers, les magasins, ec...

Comme, je l'ai dit, ces avantages sont si évidents qu'ils
ne supportent aucune contestation sérieuse, il est inutile de
s'y arréter plus longuement, toutes personnes sincéres c¢n
(‘1(”11 C()"\'ilincllcs.

Cuant a la scconde assertion des adversaires de cette
source de force motrice, elle peut sembler assez plausi-
ble. a premiére vue. mais quelques instants d'examen suffi-
ront a prouver qu'elle est dénuée de.fondement.

I."énergic électrique puisée aux chutes du Niagara par
le gouvernement d'Ontario ne serait pas seulement d'un in-
térét local; les avantages a en retirer ont une beaucoup plus
grande portée que le public ne se l'imagine ordinairement,
¢t je me propose d'en dégager l'utilité et méme la nécessité
nationale, car j'estime que cette importante question n'a pas
cu jusqu'ici toute la publicité qu'elle mérite et qu'on a trop
négligé d'en porter I'exposé a l'attention des Canadiens,

La situation de la houille dans la Province d’Ontario

l.a province d'Ontario n'est pas des plus favorisées au
pont de vue du combustible. Elle produit une quantité quasi
illimitée de bois de pulpe et d’autres bois de construction de
grande valeur, mais est entiérement dépourvue de houille.
l.e Canada posséde de superbes lits de houille dans les pro-
vinces  Maritimes,  aussi bien que dans les provinces de
I'Ouest; mais nul gisement important ne se rencontre dans
la province d'Ontario, les quelques rares endroits ou il y ait
trace de houille sont si minimes qu'il serait fort problémati-
que ct risqué de tenter une exploitation, d'autant que ces
gisements €épars sont le plus souvent éloignés des grands
centres et ne sauraient étre considérés que comme un pis-
aller en cas de disette absolue de combustible.

En général toute la houille consommée dans la pro-
vince d'Ontario provient des mines de hotille de Pensylva-
nie, et malheureusement, les compagnies propriétaires de ces
extraordinaires gisements, sont également détentrices des
voics ferrées qui transportent leurs produits naturels; il en
résulte que les Canadiens ont i supporter les charges de ces
deux monopoles. De plus, un droit de .53 cents par tonne,
prélevé par le gouvernement du Dominion sur la houille bi-
tumineuse ou molle, vient grever encore ce combustible cou-
tecux ct nous mettre en état d’infériorité vis-d-vis des con-
sommateurs américains.
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La situation du combustible dans I'Ontario ne fera qu'empirer

2 (Cette situation peu brillante  dans  laquelle nous nous
trouvons, au point de vue des moyens de nous procurer du
combustible, loin de s‘améliorer, ira de mal en pis, si nous
ne nous metions pas en mesure de conserver et de faire va-
loir nos propres ressources naturelles.

Comme je viens de le faire remarquer, bien que nous
ayons une production de bois de pulpe et autres hois de cons-
truction a peu pres mnepuisable, nous nous trouvons, pour
ainst dire, dépourvus de bois durs; le gaspillage qu'on en a
fait a deépenple nos forcts; scules-lest regions ¢loignees en
sont o encore garnics, nials on Ne peut songer a cn assumer
le transport quen ca- de besom absoln, car le cout de ce
tran=port serait exorbitant Ainsi done, tes habotonos de FOn-
tario ~ont obhgeés de Tarre appel a une natron clrangere pour
Sapprovi-ionner de combusuble. Quiadviendratal adors. si,
POUT e catse ou pour une autie, cette fournture mdispen-

<able lur crant <owdianement supprimdée?

a0 Une preve parnn los mmeurs, comme ] <'en déclara

une- by el oy anacos, penit se proodnire §oneavean; cet
CVOI I, a0 sy b cessation o e de medie dppto
Visonsenient, provogquerat mevdablomont e deubiom ong des
prix. Purant L dermére grande greve des nnnoms de Poa

sylvanie, Ta howlle e vomhin & Toronta de Sy oa $20 I
tontte, et méme a ce taus formidable, on one Folbronat que

par pentes quantites.,

obnocas de guerre (Dica nous en wande!) entre la

Grande-bretagne et aes Bts Umeg doaporiae e de Ly heande

dAer que an Canda sonet defendue, sar e el par e
gouve nemen: des Ftats Unisy des classes labomcisos en su
birineng e contre coup desastreux; elles o pour-ao o payer
aua wrand'peme tes prisode guerre dlun o cenbiasoble venant
de o~ mines de Pl et de FOuest Canaclice, grove - gios
frans de transports ef d'evtraction,

Peancoup d'opoamnstes hausseront des opanlos a0 cotte

petsce dune guorre ontre los Ftats- Ums o Lo Canadae alds

cricront bien hout onnse 3oraiile chose est oot g
tre e te de Tt e o Jeocheis e \ e sons hien
ar’ AR 2 O P\ paissances <o ieaohipble, i
Nt rwioment fnpesabde, cromessietrs des unogn qin
nemvisigent pas cette overtualite wons o gqutli geter fes yean

sur lestoire du monde et mome sar celle de notre pays, pour
~¢ rardre compte quiune e calamité peut survenir an su
jet dene question pocrle dans Lquelle méme Te Canada
nhrar aucun interet. aoererre Toreo Tidienne actud’e g

n

adchire siosebitement niesr Me pas un exemple frappant du

pen d'importance fosamtercis qui suscitent un tel ficaun?

¢ Ndmettons eme, gque e goerce entre le Canada o les
Fiats Unis osoit absclument impossihies il n'en n'existe pas
moins un danger constant pouar potre approvisionnement de
combu~tible: Te temps e pas Jonatd on 161 Eats Unis
~scront  contraints a probor Pesportation de la houtlle au
Canada, leur production suftisant tout juste a leurs besoins.

11y a unc grosse diff¢rence entre extraciion de com-
bustible des mines et des foreéts.

Dans ce dernicr cas, nos régions peuvent é¢tre entrete-
nues et cultivées soigneusement de fagon a assurer une pro-
duction réguli¢re, sans cesse renouvelée, en tout temps, Pour
ce qui est de la houille, c'est complétement difiérent: Chaque
tonne extraite de la mine diminue sa production  d'autant,
rien ne peut la remplacer, et la durée de T'exploitation sera
plus ou moins longue suivant les quantités extraites journel-
lement. mais dés 'instant ot le mincrai sera épuisé. nul pro-
cédé ne pourra en prolonger I'existence,

Les Etats-Unis se verront dans l'obligation de prohiber I'ex-
portation de la houille pour leur propre préservation

Dés que la moindre inquiétude s’emparera des Amer
cains au sujet de leurs besoins de combustible, ils ne man
queront pas d'instituer une Commission de Préservation qu
enquétera sur les ressources naturelles des Etats-Unis et d¢
cretera la nécessité de garder pour eux seuls leur production
de houille.

Certains penseront que c'est 1a un péril bien minime et
que 'épuisement des mines de houille des Etats-Unis ne sau
rait ¢tre envisagé avant des milliers d’années. Ceux qui ra
sonnent ainsi sont ceux qui prennent leurs désirs pour des
réalités.

Il y a environ trois ans, (mai 1908) avait lieu a Washing
ton une assemblée des gouverneurs d'Etats et de ~ommites
<cientifiques sous la présidence du président Rooscvelt, dan-
le but de discuter les moyens de préserver les ressources
nationales de chaque Etat. Parmi les orateurs sc¢ trouvan
André Carnégie, qui, dans son discours, assura que 'on pou
valt parfaitement prévoir et évaluer le temps ot la produd
ton Lomllére des Etats-Unis ne suffirait plus a leur consom-
matien Statistiques en mains, il établit que les nines e
P'ensyivanie avaient encore 50 ans a vivre, pas p'us. Depuis,
de hantes autorités scientifiques ont corfirmeé ces dires n
Tous points,

“1a conservation est la premiére loi de la nature”, il et

dene a prevoir que les Toars lvll‘:~vn'::1!tIll]rnnl pas cet eput
~cert complet pour prendre une décision en ce quiocon

ne Lo honitle: ' Cabliront, <ous peuns une lop préven e poer
Gorifiiver 68 péri: et se Téserter le bt ww dlune ¢ s

~oriree paturelle, indispen<able a la vitalité d'un pooss Dans
un coonie prochuin, nous ne pourrons plus importer use ton
ne danthracite des Ftats-Unis.

Ce n'est pas 1 un eri dalarme que je jette, cest o
tron publice de <ommités scientifiques d"Amérique, qne
anceris Then George Otis Smith v des direc aes
I ochierches (;("""v;ir(lh. des Etats 1 nj=< et un (I(‘~ ])'H~ A
tingnd~ ofnciers do gouvernement, dic't d ce suje

“Staveus fctez un coup doeil sar Ta prodoeen vl
duomende, vons overrez gque non sculement les Fras T
tennent Taoréte e tons les pavs productears (lear extrac
revrosente a0 penr cent de Pextraction totale), noais avss
ent'srnssSdent Tes plus erandes réserves, Cependooe ! s
rait o dlenrayer la folie dlexportation de nos i raes, 2
dons paare hewt'e ponr osine, noos tiendrons la 1cre en e
pondant aux besaims du monde par notre fabrication ™ Nos

ce pas une nrevisien de la conduite future des Frass Unes oo
ces paroles sorties de la bovche d'un des officiers charaes nar
le gouvermement du soin de ses produits naturels.

Une loi défendant l'exportation de la houille des it
Unis au Canada, n'est ni impossible, ni improbablce; nous ¢
avons un exemple dans la loi du gouvernement d-s litil-
Unis en ce qui concerne les matiéres phosphateuses ¢
ployées comme fertilisant agricole; sur l'avis des savani~
en décembre 1908, 'exportation en fut formellement interdi
afin d’en réserver 'empoi aux habitants des Etats-Unis.

Le président de I'Université de Wisconsin, M. C R
Van Hise disait a ce propos que l'exportation de cette mi
ticre phosphateuse si nécessaire aux fermiers, serait ¢~
dérée par les hommes d’état des nations étrangéres civili=ccs
comme une folie insensée.

De tout ceci il appert clairement que la tendance d- 2
politique intéricure des FEtats-Unis, en ce qui concernc les
produits naturels. est d’en assurer la conservation exclusive:
ment pour I'usage du peuple américain, et lorsque les hom-
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mes d'Etat s'apercevront que tel ou tel produit nature]l suffit
a peine aux nécessités du pays, ils en prohiberont 'exporta-
tion, qu'il s’agisse de matiére phosphateuse, de houille ou de
bois de charpente et ils n’hésiteront pas a faire respecter la
loi.

Le reméde a cet état de choses dans la Province d’Ontario

Le reméde a cet état de choses peut étre cherché dans
trois directions différentes:

1° L’application de méthodes scientifiques a nos grandes
foréts vierges, et la replantation des terres déboisées et im-
propres a la culture.

L'application de méthodes scientifiques a nos foréts de-
vrait étre une chose aisée, malheureusement, les bois qui
les composent ne sont pas des combustibles de premiére
qualité et ne sauraient remplacer la houille, ni pour la pro-
duction de la chaleur, ni pour celle de la force motrice. De
plus les terrains boisés sont situés fort loin de nos princi-
paux centres commerciaux, le cout du transport en gréve-
rait le prix de telle fagon qu'il en rendrait I'usage impossible.

Quant au reboisement du vieil Ontario, avec des bois
durs propres a la combustion, ce serait un procédé bien lent
et dispendieux; néanmoins il ne saurait étre écarté, car au
demeurant, il pourrait étre d'un réel profit pour l'avenir de
la province et pour ceux qui viendront aprés nous. Non seu-
lement ce procédé de reboisement assurerait une production
de bois de construction d’'une grande valeur et de bois de
chauffage, mais il serait d’un appréciable secours au fermier,
en provoquant l'accroissement de la chute des pluies, en di-
minuant le danger des gelées printaniéres, et en augmentant
et égalisant le cours de nos riviéres. Ces derniéres en devien-
draient plus propres au développement de l’énergie hydro-
electrique. 'y

2° L'exploitation des immenses gisements de substances
combustibles présumés dans tous les points de la province
d'Ontario. :

On estime a 36,000 milles carrés, les terrains de sub-
stances combustibles végétales de 1'Ontario; une telle su-
perficie devrait produire environ 28.000,000,000 de tonnes de
matiéres végétales combustibles, ce qui correspondrait a une
valeur d'environ 14,000,000 000 de tonmes de houille,

Malheureusement, on n’a pas trouvé jusqu'ici le moyen
pratique de convertir ces substances végétales en combus-
tihle commercial; néanmoins, les expériences sont continuées
laborieusement par le gouvernement du Dominion et autres,
nul doute qu’'on arrive a triompher des difficultés et qu'on
puisse établir 4 cet usage de grosses entreprises profitables,
au grand avantage général de la province.

3 La nationalisation et le développement de nod forces
hydrauliques.

Cette question a ¥%té-prise en considération par le gou-
‘ernement d’Ontario, sous l'initiative de la Commission hy-
dro-électrique et il s'efforce actuellement de fournir aux ha-
hitants de cette province 'énergie électrique au meilleur mar-
ché possible. Cette organisation nouvelle n’est pas seule-
ment d'un profit individuel, mais elle est une organisation
nationale dont chacun, homme, femme ou enfant, tirera pro-
fit dans la province d’Ontario.

C'est bien le moment de s’enquérir exactement de 1'éten-
due et de la valeur de nos énergies hydrauliques de province.

Bien qu'on ait beaucoup écrit et dit a3 ce sujet, nous
*OMmes encore sans données exactes, nous ne pouvons nous
irréter 3 une base absolue; les établissements qui en ont été
faits se réduisant a de simples conjectures. Ainsi, M. Challies
cstime 3 25,682,007 H.P. le développement mipimum de nos

forces hydrauliques au Canada, tandis que I'estimation de

Qr %
.‘ ety
Phon. Clifford Sifton s’éléve seulement a 16,696,279 H.P.; soit
une différence de prés de 9,000,000 H.P. De méme pour-a
province d’Ontario, I’évaluation varie de 4,000,000- H. P.:3a,
8 000,000 H.P. Cwearg

Le professeur Fessenden, dont les statistiques font au-
torité aux Etats-Unis, estime que le Niagara a lui seul de
sa source a son embouchure, est capable de developpcr
6,000coo H.P., dont au moins la moiti¢ reviendrait a ]On-
tario. '

En plus du I\Imgara il y a dans tout I'Ontario pluslcur:
autres bonnes sources de force motrice hy(]fdllll(]ll(‘ et lebll-
maiion suivante de leur capacité a eté eml)lle par lcs mge-
nicurs de la Commission hydro-électrique.

District de St-Laurent et Ottawa 1,521,526 H.P.

Noira et affluents .. 4900 H.P.
Trent supéricur .. "17,265 H.P)
Trent inférieur .. T P “43.510 H P
Riviéres du Sud- Oucst d’Ontario, affluents S

du lL.ac Huron et Baie Georgienne jus- ' ‘

qu'a la French River .. ; 59.483 H.P.
District d’Algoma et Shunder Bay 350,675 H.P.
District des Torrents 203828 H.P.

. ’ e
Total 2,201 187 H.P

Nous avons egalemem lcs grandcs forces hydraulique$

du coteau nord d’'Ontario jusqu’a James Bay, estimée com-

me suit par L. V. Rorke:
RIVlel’e Abitibi, Black et Frédérickhouse 359,360 H.P.
Matagimi, Kapuskasing et Groundhog .693,800 H:R.
“ Missimabi, Oppazatiki 292,100 H.P, .
“ Kenogami .. 08,800 H.P.
“ Ogoki . 216,600 H.P.
“ Winnipeg et Lnglmh Rlvcr 370,000 H.P.

Total . .. 2030600 H.P.
Les estimations se totahsent donc ainsi:

Riviéres de Niagara et de la Région

3,000,000 H.P. *

e

Ontario Centre 2,201,187 HP.
Ontario Nord 2,030 600 H.P.
Estimation totale de la force hydraulique
de I'Ontario 7, 231,787 H. P

Ces chiffres peuvent paraltre cons:derables ‘et exagétés, -
mais, selon T. B. Speight, ils sont encore au-dessous de 1a-
vérité.

Bien entendu,
approximations;
nue que lorsque des ingénieurs compétents auront relevé
exactement le minimum et le maximum de capacité de cha-
cune des riviéres de la province d’Ontario. En attendant,
reconnaissons, comme vraie, la moitié de Testimation ci-des-

o

4,"

les tableaux ci-dessis ne sont:que des'™
notre réelle force hydraulique ne sera con- *

.~

sus, pour rester dans une note juste, et fixons-la en chiffres

ronds a 3,000,000 H.P.
La valeur des énergies hydrauliques de .1’Ontario

Nous basant sur une évaluation tout a

fait pessimiste de

3,000,000 H.P., demandons-nous a quoi sert cette énergie pour

les habitants de cette province.

Si I'on considére qu’il faut 20 tonnes de houille pour pro-
duire un cheval vapeur d’énergie
jour et durant une année. (I'estimation est trés basse),’ n‘om
en conclurons que nos forces hydrauliques dans lOntano
représentent une valeur de 60,000,000 de tonnes de houille
par an. Si nous transformons en'dollars cefte évaludtion. -en
prenant le taux de la houille 2 $3.00 la tonne, nous arrivons
i cette constatation que la force produite par nos chutes

-

pendant 24 heures’ par”

1

-

A
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d'ean annuellement, si elle devait étre obtenue par la combus-
tion de la houille, nous coiiterait $180,000,000 d’'argent liquide.

1] est également & remarquer que ces rendements ne se-
raient pas seulement pour un an, ni pour 50 ans, mais pour
agesi Jongtemps que l’eau, suivant la loi de la nature, serait
sttirds auw nivean le plus bas, c’est-i-dire, toujours.

‘Mals, m'objectera-t-on, la susdite somme ne représente
pas ua profit net, le bénéfice réel devra ressortir de la diffé-
rence dn colit de production de I'énergie électrique par la
pothbastion €t par les moyens hydrauliques: Certes, et ce
ptofit & été évalué par le professeur Fessenden, 3 $20 en
woyesne par cheval de force annuellement, ce qui, sur un
@éveloppement de 3,000,000 H.P., que nous sommes capables
@6 produire, donnera la coquette somme de $60,000,000.

Osa se rend compte difficilement, 3 premiére vue, de I'im-
purfasce de ces chiffres; pour bien faire saisir tout l'intérét
qu'il y aurait & utiliser nos énergies hydrauliques, comparons
le bénéfice qui en résulterait A la valeur de la production des
fermes de la province d’Ontario. Le Rapport Officiel du Dé-
pattostent de I'Agriculture pour la province d’Ontario, fixe
¢ valenr des récoltes de 1908, en blé d’automne, blé de prin-
tetips, orge, avoine, pois, féves, seigle, sarrasin, pommes de
terve,. carottes, betteraves, etc... a $164,077,282. Ce qui re-
présente une valeur considérablement moindre que celle
qe'on pourrait obtenir en utilisant tout le régime d’eau, pour
le développement de la force motrice.

‘Nous nious enorgueillissons, 3 bon droit, de notre impor-
Gnte téeolte de blé de ’Ouest, mais nous avons dans nos
thites d’¢au un produit naturel de premiére valeur, et leur
exploitation dans I'Ouest, représenterait une valeur double
do telle de la récolte du blé dans cette province,

Profit actuel pour la province

-+ -Les chiffres donnés plus haut sont basés sur le plein dé-
veloppement de notre régime d’eau, et I'on pourra objecter
q0’s Pleure actuelle, une faible partie étant en exploitation,
Pestimation de som énergie est purement théorique et d'un
mince intérét pratique.

Pour linstant, il est impossible de fournir un chiffre
&xact de limportance de la force hydro-électrique employée
gur les usines, tant dans I'Ontario que dans le Canada; le
gouvean recensement nous apportera sans doute une statis-
tgoe ¢ ce sujet. Quoi qu'il en soit, M. Sifton estime que ce
développement est pour tout le Canada de 514,800 H.P., ce
4ol équivaut & l'importation de plus de 11,000.000 de tonnes
de houifle par an. Il estime que dans la province d’Ontario,
abtre développement actuel d’énergie obtenue par I'eau est
e 331,187 H.P., ce qui évite I'importation de 7,285,454 tonnes
go-hotille per an. Pour ma part j’évalue ce développement 3
232,000 H.P. seulement. ce qui correspond & une consomma-
tion de honille de 5,104,000 tonnes par an; méme i cette éva-
oation rédaite, e profit est considérable.

Dane cet ordre d'idées, il est bon d’établir un état com-
paratif de la valeur de la houille importée annuellement au
€anada, en se souvenant que presque toute cette importation
de houille sert 3 produire la force motrice.

Année finissant Tonnes Valeur Droits Totaux

au 3T mars 190) payés

Bituminense .. 6,763,352 $13,151,449 $3,148,045 $16,200 404

_Anthracite A 3,059,663 14,034,202 14,034,202
TPotaux 9.823,015 $27,185651 $3,148,045 $30,333.606

Il est a remarquer que la houille bitumineuse consommee
presque entiérement par la province d’Ontario, gréve les
producteurs de force motrice de cette province du droit d'en-
trée prélevé par le Trésor du Dominion et s'élevant a prés
de $3,000,000; c’est pour eux un gros désavantage visa-vis
de leurs concurrents des Etats-Unis, qui n’ont pas a payer
cette taxe onéreuse.

Une nouvelle politique nationale

Comme je me suis efforcé de la faire ressortir, la pro
vince d’Ontario, de par sa situation géographique et sa for-
mation géologique, est contrainte de s’approvisionner de
houille aux Etats-Unis et inévitablement, cette source s'épui-
sera et cette porte d’entrée nous sera fermée.

Devant cette perspective, la question surgit: “Que devra
faire le ‘peuple d’Ontario dans ces circonstances?

‘Bien que nous puissions avoir recours, au pis-aller, a nos
foréts, le plus puissant aussi bien que le meilleur moyen pour
remédier a ce défaut de combustible, serait de faire usage de
nos chutes d’eau pour produire notre force motrice.

Ecoutez cette parole de I'hon, Clifford Slfton dans son
discours devant la “Commission de préservation des ressour-
ces naturelles”, en janvier 1910: “Les eaux du Canada, sont
a I'heure actuelle, en plus du sol, notre plus grande ressource
naturelle. Elles sont de plus de valeur que tous nos minerais,
parce que, habilement entretenues, elles ne seront jamais
épuisées; bien au contraire, la capacité pourra en étre aug-
mentée.”

La transformation de ’énergie électrique en chaleur.
n'est pas encore assez perfectionnée pour la rendre commer-
cialement pratique; mais il me semble qu'il n'est pas dérai-
sonnable d’assurer qu'avant peu, la science inventive aura
résolu cette difficulté et mettra cette nouvelle source de cha-
leur a la disposition de chacun. En plus de cette question
de chaleur pour l'usage des habitants, les avantages d'unc
fourniture économique et presque illimitée d’énergie hydro-
électrique a toute la Puissance du Canada et plus spécialc:
ment i la province d’Ontario ne sont pas a dédaigner. Au
début de cet article j’ai mentionné quelques-uns de ccs
avantages d’'un caractére privé, mais il en est d’autres qu!
font appel au sentiment national de tout citoyen patriote
La plus grande partie de la force motrice employée dan:
I'Ontario est produite par la vapeur; la houille importée de
Etats-Unis pour ce développement d’énergie est d'un coill
annuel de plus de $16,000,000 en bon argent canadien.

Si méme lutilisation de toutes nos forces hydrauliques
ne produisait qu'une énergie équivalente a ces $I6,ooo.f>0n
payés actuellement, pour la houille nécessaire a la production
de la vapeur, ne serait-ce pas un acte de sagesse, en meéme
temps que de patriotisme, d’empécher cette somme d’argen
de sortir du Canada? Il serait bien préférable de la con<d-
crer a I'exploitation de nos ressources hydrauliques, a I’entre
tien de nos travailleurs et de nos ingénieurs, plutét que de
la jeter dans la poche des mineurs des Etats-Unis ou din
les coffres des rois de la houille de ce pays.

Les potentiels d’énergie électriques dans le Canada s
si considérables qu’ils peuvent produire une quantité d’éncr
gie dix fois plus grande que celle produite par la a houille ¢
euellement.

A mon sens, le jour n'est pas éloigné, oti la force hy
électrique sera généralisée dans tout 1'Ontario, non seule-
ment pour les besoins individuels, mais pour la traction de-
chemins de fer; ce sera 13 un gros débouché pour la Pfo” ug
tion hydro-électrique et une grosse concurrence a la hou.ile.
qui alimente actuellement presque toutes les locomotwc

nt

d-o
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L'avenir industriel d’Ontario dépend de la propriété publique
des forces hydro-électriques

Lorsque ce moyen de production sera adopté par les
pouvoirs publics dans I'Ontario, les habitants en bénéficie-
ront amplement: la lumiére pour l'usage public ou domesti-
que sera d’un prix plus réduit, le service des tramways sera
moins couteux; dans les demeures, les ateliers et les bureaux
l'air sera beaucoup plus sain; quant au fabricant, il se procu-
rera la force motrice 4 meilleur compte; il pourra donc aug-
menter les salaires de ses employés et établir un taux de
fabrication moins élevé et par conséquent diminuer le cout
des articles qu'il produit.

L’avenir d’Ontario, comme province industrielle, est in-
timement lié i la question de production de la force motrice.
Si elle veut maintenir sa situation de centre de l'industrie du
Dominion, elle doit non seulement faire usage de ses éner-
gies hydrauliques pour les besoins de la fabrication, mais elle
doit instituer une politique gouvernementale et exploiter elle-
meéme cette source d'énergie pour les besoins publics.

L'importance qu'il y a, 2 obtenir cette force motrice a
meilleur marché, si 'on veut provoquer le développement
de l'industrie, est mise en évidence par les chiffres suivants
donnés par le dernier Rapport du Recensement de 1900 des
Etats-Unis: “La valeur totale des articles fabriqués aux
Ftats-Unis durant I'année 1900 était approximativement de
13 milliards de dollars; 5,300,000 ouvriérs contribuérent a
cette fabrication qui nécessita une force motrice de 11,300,-
000 chevaux. Il en résulte que chaque travailleur se servit
d'une force de 2.13 H.P. pour produire $2,452 de marchan-
dises pendant l'année. Aucun pays n’emploie une force a un
degré comparable a celui-ci, et nul n’obtient une telle propor-
tion d’articles de sa main-d’oeuvre.

La Russie et 'Espagne qui sont les pays employant le
moins de force motrice (15 H.P. par ouvrier), produisent
respectivement en articles de manufacture, $440 et $361 par
ouvrier.

Le Canada, pendant I'année 1900, produisit $800,000,000
d'objets manufacturés avec l'aide de 550,000 salariés et
750,000 chevaux-vapeur. Ce qui représente pour chaque tra-
vailleur une consommation de 1.36 H.P. pour un rendement
moyen de $1,455 par ouvrier.”

Il est évident que le coit de la force motrice est un des
plus importants facteurs d’économie sociale; elle est, vis-a-
vis de la communauté, ce que sont les-matiéres brutes de nos
ressources naturelles; aprés transformation, le public en a
son profit individuellcment.

Les statistiques suivantes sont intéressantes, car elles in-
diquent clairement la relation qui existe entre les progrés
industriels et 'usage de la force motrice.

Etat comparatif des forces motrices employées par les ma-
nufacturiers dans les différents pays du
' monde pendant I'année 1900

Ouvriers rotalen H.P, Valeur des dez;:lr:g;lu };::,

oy salariés ST PR efectures parunité unité
Etats-Unis 5,308,406 11,300,081 $13004.400,143 $2,450 2.15
Canada 550,000 750,000 800,000000 1,455 1.36
Australie 550,000  460.000 500,000,000 goo .80
Suisse 600,000 320,431 300 000,000 500 .54
Belgique 1,550,000 630,000 720,000,000 480 .42
Suéde 490,000 200,000 280,000,000 572 .41
Norvege 200,000 80000 00,000,000 450 .40
Allemagne 10,000,000 3,400,000  4,600,000.000 460 .34

Royaume-Uni 9,000000 3,000,000 §,000,000000 556 .33

. L'importance de la valeur de nos grandes sources d"éace.
gie est mise en évidence par les efforts que font certalss
capitalistes pour s’en assurer le monopole.

De chaque c6té du St-Laurent jusqu'd lextrémité ovest
de I'Ontario, nous rencontrons des promoteurs américaios
qui essayent d’accaparer a leur profit ces sources d'énergie,
comme ils se sont déja assurés d’une partie de celles dy Nje-
gara. Si I'on permet cet accaparement, les détentensy des pri-
viléges se garderont bien de diminuer le cofit de énetgie eu
raison de I'économie qu'ils fetont eux-mémes; ils la laisee-
ront au méme taux que celle produite par 1a wapeur; ot @e¢
cette fagon des millions de dollars iront chaque année dams
la poche d’entreprises privées au lieu de se répandre en blep-
étre sur tous les habitants du Canada. La sewle consolation
qu'aurait alors le gouvernement de la province d'Ontario se-
rait de racheter i des prix formidables les concessions qu'H
aurait pu posséder pour rien.

L’exportation de la force hydro-électrique est wn grave
non sens

Il va de l'intérét du pays de ne pas exporter un seut che-
val de force hydro-électrique 4 l’étranger. Malheureusemant,
dans ces derniéres années, des priviléges furent accordés ans
concessionnaires non seulement pour la production de force
motrice sur le Niagara et & Fort-Francis, mais pour Vente-
risation d’en exporter une importante quaatité. Ces chartes
peuvent amener un grave abus d’exportation et tous les ba-
bitants de la province d’Ontario, sans distinction de pert,
réclament 'adoption d’une police nationale régissant la pro-
duction d’énergie hydro-électrique de la province,

Il est vrai qu'actuellement nous ne pouvons utiliser tou-
tes les forces que nous sommes capables de développer et
nous ne le pourrons pas avant bien des années, dés lors, @
peut sembler puéril de s’'opposer 4 'exportation temporsird
de cette force motrice qui ne peut nous servir 3 nogs-mémes.
D’accord, mais le jour ot nous en aurions on besoin absoly,
la réobtiendrions-nous facilement? Je ne le crois pas. Je crofs
que lorsque de grosses exploitations auront entreptis le dé-
veloppement de I'énergie hydro-électrique pour {'exportation
aux Etats-Unis, lorsque de trés gros capitanx y auramt été
engagés et que des milliers d’ouvriers y seront occupés, nogs
aurons créé une situation délicate et trés difficile,

La force motrice est le nerf de l'industrie, et si pous
pensons pouvoir en supprimer la source, le moment venu, 3
ceux qui ont fait la principale artére de leur activité indus-
trielle, je crains fort que nous allions 4 la rencontre d’an k-
mentable désappointement. Nulle considération ne permettta
I'exécution d’un pareil contrat sans provoquer de douloured-
ses représailles commerciales et méme de graves conflits,
Les guerres sanglantes et destructives ont souvent été ame-
nées par des causes moins importantes que celle-ci, ot les Ca-
nadiens n’ont pas besoin de chercher bien loia pour ea trou-
ver des exemples. ,

Ecartons méme le péril de la guerre, il n’en reste pas
moins d’autres représailles également désastrenses, telles gtre
la prohibition de I'exportation de la hauille, du ecoton brgt &
autres produits naturels qui sont indispensableg & notre fa+
brication et qui non seulement seraient préjudiciables & ne-
tre prospérité, mais mettraient 4 coutesux tirés les habRasts
des Etats-Unis et du Canada.

La situation présente de la force hydro-8lectrigoe

Aujourd’hui les chutes du Niagara exportent sux Ktats-
Unis 91,000 H.P. et l'autorisation maximum d’exportatibe sut
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de 200,000 H.P. Le temps n'est pas €loigné ou nous aurons
besoin de toute cette force motrice pour notre propre usage.
Serons-nous capables, alors, d’en réclamer la consommation
_exclusive sans nous attirer une guerre commerciale ou au-
tre? Je ne le pense pas puisque (pour parler métaphorique-
ment), nous aurons vendu notre part d'héritage national.
pour un plat de lentilles.

.. Ce que les gros capitalistes américains ont pratiqué aux
Chutes du Niagara, ils tentent de le faire sur le St-Laurent,
aussi bien que dans 'ouest de I'Ontario. Jusqu'ici leurs ten-
tatives ont échoué, mais nous pouvons étre assurés que les
capitdlistcs américains n'abandonneront pas la lutte et qu'ils
rg‘vicn(lront a la charge dans un avenir prochain, sous un
aspect différent.

L’avenir de la Province d’Ontario

i Le célebre Lord Bacon disait: “Trois choses font une
nation grande et prospére: un sol fertile, des chantiers actifs
ct des moyens de transport commodes pour les hommes et
pour les marchandises.” Cet exposé en style lapidaire de phi-
losophic nationale a son application dans la province d’On-

tario, si notre peuple conserve ses sources de vitalité et reste
fidéle aux traditions de sa race.

Nous avons un sol et un climat on ne peut plus propices
a Lagriculture, ainsi que l'attestent amplement les statisti-
quos “de. nos récoltes.

- . »
Nous avons des chantiers actifs tenus par des hommes

capables et énergiques.

. Enfin, nos voies fluviales, sans rivales au monde, et nos
réscaux de chemins de fer électriques et a vapeur nous as-
surent un transport des plus perfectionnés.

. Nous possédons ces trois conditions essentielles a un
tres haut degré ct nous ne pouvons qu'augmenter ces avan-
tages- naturels que la Providence a mis a notre disposition.
A nouns de savoir en profiter. J'ai essayé d’en faire ressortir
quel(ues-ums, ct si je suis ‘parvenu a attirer 'attention publi-
que 'sur nos admirables sources d'énergie électrique et a dé-
momrer le bien-étre général que leur cxploitation fera re-
jaillir sur tous les Canadicns, je serai largement récompensé
de ma peine.

W. K. MCNAUGHT.

.

< UNE NOUVELLE UTILISATION DU LAIT.

e aegae

“r-:Depuis bien des années, on utilise dans diverses indus-
tries, les sous-produits du lait, et on arrive ainsi & augmenter
la valeur de ces sous-produits et, partant, du lait lui-méme.

- L’emploi de 'la caséine pour la fabrication de la galalith

ou pierre de lait et pour d'autres usages a pris un grand dé-
veloppement. :

En Ameérique, on fabrique depuis peu, avec le lait, de
I'ivoire artificiel, trés apprécié par l'industrie de la bimbelo-
terie. (ette fabrication se pratique de la maniére suivante:
On commence par coaguler le lait, comme s'il s'agissait de
faire du fromage, puis on passe le coagulum et on rejette le
petit-lait.  On prend ensuite 11 livres de caille, que 'on mé-
lange avec 3.3 livres de borax, dans trois quarts d’eau. Ce
mélange est versé dans un récipient convenable sur un feu
doux, ou on le laisse jusqu'a ce qu'il soit séparé en deux par-
ties: I'une liquide comme l'eaw, 'autre plutot épaisse, ayant
quclqlic‘analogic avec la gélatine fondue. On enléve alors
la partie aqueuse et on ajoute au résidu une livre d'un sel

minéral dans un quart de gallon d’eau. On peut faire usage,
a cet effet, de tous les sels minéraux, par exemple, le vitriol
bleu ou blanc, la couperose, etc.

Cette addition a pour effet de produire une nouvelle s¢-
paration de la masse en deux parties: une liquide et une so-
lide, mais molle; on élimine de nouveau la partie liquide par
la presse, ou mieux par filtration. A ce moment, on incor-
pore la matiére colorante, lorsqu’on veut obtenir un produit
coloré; dans le cas contraire, le produit final obtenu est
b'anc. On soumet alors la masse 4 une pression trés énergi-
que, dans des moules de la forme désirée, et on fait sécher le
produit a trés haute température.

Ce produit, auquel on donne le nom de “lactitis”, est trés
dur et trés résistant; il se préte 3 de nombreuses utilisations
dans l'industrie, particuliérement pour la fabrication des ob-
jets semblables a4 ceux que 'on obtient avec la caséine et le
celluloid. On en fabrique des billes de billard, des peignes,
des porte-plumes, des manches de couteaux, etc.

L'ivoire de lait ou ivoire artificiel, peut s’employer dans

tous les cas ou on fait usage de l'os, de I'ivoire, de I'ébonite
ou du celluloid.

L'industrie américaine, 4 la faveur du grand développe-
ment de la production laitiére dans ce pays, dispose d'une
matiére premiére abondante, facile a transformer et fournis-
sant un produit manufacturier en passe d’acquérir une gran-
de vogue commerciale et capable de concurrencer sérieuse-
ment l'industrie des objets en ivoire, ébonite, os, etc., qui est
cependant trés importante.

RAPPORT SUR LES OPERATIONS MINIERES DANS
LA PROVINCE DE QUEBEC DU-
RANT L’ANNEE 1910

Le ministére de la Colonisation, des Mines et des Peé-
cheries de la province de Québec fait paraitre un rapport
des opérations miniéres dans la province de Québec, pen-
dant l'année 1910, dont la lecture sera du plus haut intérét

Les travaux du département des Mines y sont examinés
au double point de vue administratif et technique.

La partie administrative comprend la mise en vigueur
des dispositions de la loi des mines, au sujet des terrains
miniers, I'émission des certificats de mineurs, 'octroi des
permis d’exploitation, la vente de concessions miniéres, les
cas d'arbitrages miniers, la perception du revenu, etc.

L.a partie technique comprend la compilation des stati~
tiques miniéres, le rnpport sur l'industrie miniére, les études
géologiques, les réponses aux demandes d’informations sur
nos ressources miniéres et nos mines, la recherche de rensel
gnements se rapportant a ces questions, de méme que la dif-
fusion des connaissances ainsi acquise, pour favoriser le de-
veloppement de nos dép'c')ts miniers, encourager et aider la
prospection et attirer Dattention des capitalistes sur les
avantages que peut offrir I'industrie miniére dans la provin-
ce de Québec.

Toutes nos ressources miniéres sont passées en revi
dans cette brochure documentaire et instructive; tout ce qu¢
la main de 'homme a pu extraire de ndtre sol: amiante, m"
nerais de fer, cuivre, or et argent, graphite, chrome, gaz n
turel, matériaux de construction, etc... y fait I'objet d'unv
étude spéciale. C'est plus qu'un document scientifique, c'e<’
un chapitre d’histoire nationale qu'on devrait mettre dan-
toutes les mains.
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Comment nait et se transforme

une Ville Industrielle

La ville de Hamilton — Un grand centre manufacturier

l.es géographes nous enseignent que Hamilton est situé
sur 43 degrés 16 min. de latitude nord et 79 degrés 54 min. de
longitude ouest. Ce renseignement peut étre précieux aux na-
vigateurs ou aux savants, mais ne dit pas grand chose a la
masse du public. Par contre, si nous vous faisons savoir que
Hamilton se trouve sur les cotes de la Baie Burlington, qui
¢t située elle-méme a la partie supérieure du Lac Ontario, vo-
tre esprit se rendra plus facilement compte de I"emplacement
de cette ville,

Le premier résidant de race blanche inscrit dans la
commune fut Robert Land. Il venait des Etats-Unis. N’ayant

v

ville, y remporta une brillante victoire sur l'armée américaine
au licu dit Stoney Creck, en juin 1813.

A cette époque Georges Hamilton divisa sa ferme en pe-
tits lots et I’ensemble de maisons qui s'y édifia prit son nom.

L.a construction du Canal de Burlington, en 1824, vint
donner a cette cité naissante, une véritable poussée d’activité
industrielle, Mais, ce ne fut qu'en 1846 que Hamilton acquit
une population suffisante pour étre classé comme ville. De
1824 a 1846, le progrés fut lent; pendant [I'année 1832, la
peste ct le feu sévirent sur le village et le détruisirent pres-
que complétement. Cependant 'année suivante, Hamilton re-
naissait de ses cendres, ses pionniers courageux et tenaces
reconsttuisirent les maisons et en développérent I"étendue a

|
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Prince’s Square — Le Palais de Justice a gauche, la bitisse
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de la “Federal Life” a droite.

Pias réussi dans ses efforts joints a ceux des coloniaux, i re-
itier le joug de la meére-patrie, il émigra au Canada en 1778
‘! s'installa sur un territoire de 300 acres. Treize ans plus
tard, 4 la premiére levée de plans, faites dans cette région,
var T'arpenteur Auguste Jones. on y signalait la présence de
U familles,

En 1812-1813, Hamilton fut un important point stratégi-
Le général Vincent qui s'était retranché des frontiéres
“u Niagara aux hauteurs de Burlington au nord-ouest de la

ue,

tel point, qu'un an plus tard cctte agglomération de batisses
portait le nom de: ville.

Alors, commenga une véritable ére de prospérité/poul‘
la région. La construction du “Great Western Railway” y
amena un regain d’activité industriclle et la population s’ac-
crit rapidement: en 1841, elle était estimée a 3,446; en 1850,
a 10,312; en 1858, a 27,500.

Mais a cette époque une défaillance soudaine fit crain-
dre pour l'avenir de la ville. Laissons un instant la parole &
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un écrivain d'alors: “Hamilton subit une période de dépres-
sion; la jeune ville était trop ambitieuse, elle voulait entre-
prendre trop de choses a la fois; elle s'é:ait lancée délibére-
ment dans la construction de lignes de chemin de fer, elle
avait entrepris d'énormes travaux pour assurer la distribu-
tion des caux, clle creusait des égouts d'un cout énorme, elle
établissait des conduites de gaz, etc..., & toutes ces entre-
prises  gigantesques le  budget de la dette s'enfla dans
de telles proporions que le peuple ne put le sup-
porter ¢t tréhucha sous le fardeau. Des annéés désastreuses
s'ensuivirent, la propriété baissa de valeur, le affaires décli-
nérent, la population décrit. En 1861, les commissaires du
recensement gouvernemental n'accusérent que 19,000 ames et
tro‘s ans plus tard les assesseurs de la ville I'évaluaient a en-
viron 17,000.”

Néanmoins les habitants de Hamilton ne se laissérent

1791 31 familles 1858 27,500 personnes
1834 2,100 personnes 1861 19,096 personnes
1841 3,446 personnes 1864 17,000 personnes
1847 6,832 personnes 1871 26,716 personnes
1850 10,312 personnes 1881, 35,359 personnes
1801 45,423 personnes 1901 52,605 personnes

1911 80,000 personnes.

On voit par ces chiffres qu'a partir du fléchissement de
la ville, il lui fallut 14 ans pour regagner ce qu’elle avait per-
du. D’un autre coté, il est intéressant de remarquer la grosse
augmentation des dix derniéres années; cet accroissement
pendant les cinq derniéres années seulement représente plus
de 35 pour cent de la population totale.

Gore Park — Au centre de la ville.

pas abattre par cette éprcuve, ils se souvinrent de leur répu-
tation de courage et de fidélité; ils se ralliérent noblement
les uns aux autres sans distinction de partis pour enrayer cet
¢tat de dépression. Leur effort fut couronné de succes, les
affaires reprirent petit a petit et la ville orgueilleuse reprit
rang parmi les autres villes canadiennes. Depuis cette date
sa prospérité n'a fait que grandir et i I'heure actuelle elle
est une des plus belles et des plus commergantes villes du
Dominion.

Quelques chiffres sur la population

Un regard jeté sur le tableau ci-dessous donnera une
idée des fluctuations survenues dans le développement de
Hamilton au point de vue population:

Augmentation de la valeur de la propriété

Pour avoir une conception exacte de la progression as-
cendante de Hamilton, il est indispensable d’avoir sous l¢s
yeux un tableau synoptique de I'évaluation de la proprici¢
aux différentes époques. En 1846, date de sa classificaticn
comme ville, elle était fixée approximativement a $558,600.

En 1857 $ 1,000,000
En 1862 $§ 500,000
En 1873 $12,680,000
En 1881 $15,650,000

En 1891 $23,122,000
En 1901 $26,010,695
En 1011 $47,383.340
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Les raisons du progrés industriel

Les chiffres ci-dessus prouvent indéniablement que Ha-
milton est en plein progrés et jouit d’'une prospérité enviable.
Cette activité est due en majeure partie au développement de
I'industrie dans cette région,

Dans les huit derniéres années, plus de 30 maisons des
Etats-Unis y ont établi d’importantes usines. Leur place-
ment d’argent représente une valeur de plus de $18,000,000.
Peu de villes canadiennes sont susceptibles de battre ce re-
cord, et certes, c’est bien 13, la premiére des causes de la
prospérité de Hamilton. - Mais, comment se fait-il que 30
maisons des Etats-Unis ou plus, soient venues placer un si
gros capital dans cette ville pendant les huit derniére années?

La réponse en a été donnée nettement de fagon con%n-
cante, cette année méme, par M. J. S. Oliver, le directeur
de la “Oliver Chilled Plow Works of South Bend Ind.”, lors-
qu'il disait 3 la Commission Industrielle, qu’a son avis, Ha-

P

et de quais, tandis que de son coté le gouvernement a con-
sacré une somme équivalente pour des travaux semblables.

La commodité des voies ferrées marche de pair avec les
avantages des voies fluviables.

Les compagnies du “Grand Trunk Railway"”, du "Cana-
dian Pacific Railway”, le “Toronto Hamilton et Buffalo Rail-
way”, le “Michigan Central Railway” et le “New-York Rail-
way” desservent la ville de Hamilton. ’

En 1902, I"“International Harvester Company”, de Chica-
go, choisissait Hamilton, pour édifier ses usines d'un cout
de $5,000,000. Et la prospérité de cette maison fut telle qu'en
1910, elle était obligée de s'agrandir de 8 nouvelles batisses.

M. McCormick, le directeur, en cxpliquait ainsi la pros-
périté surprenante:

o

1° Pour une usine, la situation de Hamilton est excep-
tionnelle, parce qu'elle permet a chacun d'acheter du terrain
sur la baie et de construire ses propres quais pour faciliter

Parade de la Garnison de Hamilté)n au Dundurn Park.’

milton était la ville la plus propice a une entreprise indus-
trielle, tant par sa situation géographique exceptionnelle que
par ses moyens de transports multiples et commodes.

La Cie Oliver aprés un soigneux examen des avantages
de toutes les plus importantes villes canadiennes décida d'y
¢riger ses grosses usines qui nécessitérent, en constructions
ct installations, $2,000,000. °

La situation géographiqile

Il est bon de noter que ce qui rend cette région éminem-
ment apte a l'industrie est sa situation géographique. A ce
point de vue, la position de Hamilton est unique. Ses facili
tés pour le transport de ses marchandises sont sans rivales.
I'rigée 4 la partie supérieure du lac d’Ontario, elle posseéde
le plus joli port naturel du Canada, et la maison Oliver dé-

pense actuellement $100,000 pour la construction de docks

le transport des produits manufacturés par la voic des
Grands Lacs. ’

2° Cinq lignes différentes de chemins de fer y aboutis-
sent; et cette facilité de pouvoir employer a son gré et la
voie fluviale et la voie ferrée est d'un bénéfice incalculable.

3° La situation géographique de Hamilton en fait une
place idéale pour la fourniture des outils agricoles aux
grands centres de blé de I’"OuestCanadien, en méme temps
qu'elle permet I'accés de la mer pour 'exportation.

4° La force motrice y est d'un prix raisonnable, grace
i la “Hamilton Electric Lighe” et 4 la “Cataract Power
Company”.

5° Pour une industrie ayant trait a l'agriculture, Hamil-
ton est 'endroit tout indiqué, parce qu'a proximité des gros-
ses fermes de fruits, de légumes et de céréales.

A ces avantages, il convient d’ajouter la facilité qu'on a
de sc procurer a Hamilton méme, go pour cent du matériel
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Un coin du marché 3 Hamilton _'

brut nécessaire au montage d'une usine, Cette question n'est
pas sans intérét et la prompte livraison de ces articles est de
la plas grande utilizé,

Quelques chiffres éloquents.

Le tableau ci-dessous indiquera plus que de nombreuses
pages de raisonnements, 'importance manufacturiére de Ha-
milton et Pactivité industrielle qui y régne.

Nombre d'établissements manufacturiers .. .. 375
Capital engageé dans ces entreprises s $40,000 000
Nombre d'employés, hommes- et femmes .. .. 22,000
Gages annuels et salaires o $1 3,000,000
Valeur annuclle des produits f‘xl)rlquu $45.000,000

A celte statistique, ajoutons I'énumération suivante qui
donnera une idée de importance générale de la ville:

Petit mémorandum de la ville de Hamilton

Population Ao Fo o R 80,000
P'opulation des territoires  environnants, sauf

Toronto .. .. .. .. .. .. .. .. .. .. .. 275,000
Valeur totale de la prupntu $47,383,346
Total des impots .. $ 7,750,000
Dette de la ville $ 5,241,000
lgouts .. .. .. .. .. . ... 82 milles’
Trottoirs en ciment .. .. .. .. .. .. .. .. .. 164.29 milles
Conduites d'eau .. .. .. .. .. .. .. .. .. .. 137.58 milles
Chaussées en asphalte .. .. .. .. .. .. .. .. 123 milles
Nombre de rues I 350
Nombre de magasins, environ .. .. .. .. .. 15,000
Industries manufacturiéres .. .. .. .. .. .. 375
Cies de chemin de fer a vapeur .. .. .. .. .. 6
Cies de tramways électriques suburbains .. .. 4
Nombre de milles des chemins de fer électri-

ques suburbains .. .. .. .. .. L0 0 L L. 83
Cie de tramways electnques o e e R 1
Nombre de milles de tramways de \'l]' 22 milles
Nombre d’églises .. 75
Nombre d’hopitaux 4
Bibliothéques publiques 2
Nombre de parcs publics e e 12
Nombre d’écoles publiques .. .. .. .. .. .. .. 18

Nombre d’éleves fréquentant les écoles pu-

bliques .. .. . e e e e e e 8,500
Nombre d’écoles mixtes .. .. s ew s 8
Nombre d’¢léves fréquentant les ecoles mixtes 1.400
ECOlES PEIVERS - wiv o 53 st oul s s el s s 4
Ecole technique .. .. .. .. «i &s 56 oo s oo I
Conservatoire de musique .. .. .. .. .. .. I
Ecole normale .. .. ¢ o ss so o0 s s oes e I
Université .. .. .. S 1
Nombre de pohcenun e o mn S0 o o mn 8o,
Nombre de pompiers .. .. .. .. .. .. .. .. 70
Nombre d’entreprises de transport de mar-

chandises .. .. .. .. .. ..o oL oL L 6
Nombre de théatres .. R, 2
Nombre de cinématographes .. .. .. .. .. .. O
Nombre d’hotels licenciés en 1910 .. .. .. .. 60
Nombre de passages de trains dans les 2 sens 107
Nombre de voyages des tramways suburbains

par jour:

Fté g6 a I'intérieur Hiver 72 a 'intérieur
Ité 95 en dehors Hiver 73 en dehors
Nombre de personnes transportées par les

voies suburbaines en 1910 Lo 2,500,000
Nombre de personnes transportées par les

tramways de ville en 1910 0,500,000
Journaux quotidiens .. e ve Gl 3
Nombre de lumiéres electnques e e 820
Nombre de bouches d’incendie .. .. . .. .. 1,270
Nombre de postes de pompiers .. 7
Nombre de banques et succursales 25
Droits de dquan.e en 1909 .. $1,645,407.94
Droits de douane en 1910 .. $2 068.724.67

Soit une augmentation sur 1gog de .. . 25.72"
Rillets négociés en 1910 $101,226.40"
Billets négociés en 1609 . W $ 84803')"‘

Soit une augmentation sur 1909 de . .. 19.57"
Température maximum pour 1910, en juillet, le

L)

mois le plus chaud . . /
Température minimum pour 1910, en fevner le .
20
mois le plus froid ; -
Nombre de voyageurs de commerce, environ - 6"
i i 2 604.00>
Valeur des permis de construction en 1910 $ o

Total du nombre de permis :
Augmentatlon sur 1909 de 364 permls et
61% de valeur.



Enfin, on peut résumer comme suit, les avantages qui
ont fait de Hamilton une ville essentiellement industrielle et
qui y ont attiré un si gros chiffre de capitaux étrangers
pour I'édfication de somptueuses usines:

Sa situation géographique exceptionnelle, -

Sa facilité insurpassable pour le transport des marchan-
dises.

Ses emplacements idéaux pour la construction d’usines.

Ses hauts fourneaux et ses matériaux d’acier.

Son gaz naturel.

Son superbe port et ses quais.

Sa beauté naturelle.

Sa propreté et sa sanité.

Le coiit raisonnable de la vie.

L'agrément des habitations de banlieue.

Et peut-étre 3 un degré aussi important que tout cela,
I'énergie de sa population et sa fidélité aux institutions, ca-
ractéristiques éminentes des habitations de Hamlton “la
ville ambitieuse”.

Nota: Les clichés reproduits au cours de cet article nous
ont été fournis gracieusement par la “Ontario Engraving,
Company” qui publie l'organe des fabricants de Hamilton.

NOUVELLES CHARTES.

“La Gazette du Canada” publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du secrétaire d’Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur prin-
cipale place d’affaires dans la province de Québec:

“The Lachine Land Company,” agence et courtage de
biens meubles et immeubles, construction, et commerce gé-
néral de brique, pierre, ferronnerie et de matériaux de cons-
truiction de toutes sortes, a Montréal. Capital-actions,
$100,000.00.

“The Orme Realty Company, Limited,” agence et cour-
tage d'immeubles, construction de maisons, etc., usines de
lumiére et de chauffage pour 'approvisionnement de la Com-
pagnie, a Montréal. Capital-actions, $250,000.00.

“La Compagnie Internationale d’Immeubles, Limitée,”
agence et courtage de biens meubles et immeubles, et d’as-
surance, construction, et agence générale d’affaires, 3 Mont-
réal. Capital-actions, $100,000.00.

“North American Cloak & Suit Company, Limited,” con-
fecfion et commerce général de costumes, manteaux et véte-
ments coupe tailleur, de toutes descriptions pour dames et
fillettes, commerce général d’articles de nouveautés, soies,
satins, tissus, étoffes et toutes marchandises nécessaires a la
fabrication de tels vétements, 3 Montréal. Capital-actions,
$50,000.00.

“Canadian Sardine Company, Limited,” commerce gé-
neéral de poissons de toutes sortes et de produits s’y ratta-
chant, 3 Montréal. Capital-actions, $500,000.00.

“D. L. McGibbon & Company, Limited,” achat et vente
de stocks, actions, débentures ou garanties dans toute autre
compagnie, corporation ou gouvernement, courtage de pro-
priétés, et agence générale de finances, 3 Montréal. Capital-
actions, $1,000,000.00.

“The St. Maurice Construction Company, Limited,”

construction générale de maisons et batiss€s de toutes sor-
tes, travaux publics et privés, et manufacture de matériaux
de construction de toutes descriptions, 3 Montréal. Capital-
actions, $25,000.00.

“Canadian Bond Underwriters, Limited,” agence et cour-
tage, placements et préts d’argent, paiements, recouvrements,
achat, vente et échange d'actions, stocks, débentures ou ga-
ranties dans toute autre compagnie, corporation ou munici-
palité, et transactions financiéres de toutes sortes, a Mont-
réal. Capital-actions, $100,000.00.

“The Grantham Realty Company, Limited,” agence gé-
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nérale et courtage de biens meubles et immeubles et d’assa-
rances, construction, achat et vente d’actions, stocks, dében-
tures ou garanties, etc., et transactions financiéres de toutes
sortes, a Montréal. Capital-actions, $50,000.00. ’

“The Deschambault Electric Company, Limited,” acqui-
sitfon de terres, licences, pouvoirs d'eau avec les droits, pou-
voirs et concessions y appartenant, usines de lumiére et de
pouvoir électriques, et distribution et approvisionnement
d'eau et d'électricité, a Montréal. Capital-actions, $500,000.00.

L’IVOIRE VEGETAL

On appelle “corozo”, nous apprend le chroniqueur du
“Tour du Monde”, I'albumen durci d’'une sorte de palmier de
I’Amérique équatoriale, le “Phytelephas macrocarpa”. Cette
partie du fruit qu'on peut comparer au soprah de la noix de
coco, mais qui est d’'une dureté exceptionnelle, I'a fait em-
ployer comme succédané de I'ivoire vrai.

On distingue deux sortes industriclles de corozo: le
“corozo de Guayaquil (Equateur), le plus estimé, et le
“corozo de Carthagéne (Colombie), de moindre valeur, veiné
d'une fagon trés apparente. Les graines sont groupées par
quatre dans chaque fruit et atteignent la grosseur approxi-
mative d'un oeuf de poule.

Beaucoup de graines d’autres plantes du méme groupe
sont utilisées, mais leur ivoire est moins estimé et la partie
utilisable ou les graines elles-mémes sont de moindre volu-
me. Le corozo reste la matiére premiére la plus intéressante
comme productrice d’ivoire végétal. .

On a cru pouvoir remplacer cette production naturelle par
un succédané chimique a base de caséine associée a diffé-
rents produits; on fabrique ainsi beaucoup d’objets imitant
le marbre, 'onyx, l'ivoire, tels que billes de billards, dominos,
pe{g&nes, manches de parapluies, poignées de cannes, .dés a
jouer, etc. Mais la difficulté qu'on éprouve encore a travail-
ler cette matiére chimique lui a fait préférer le corozo na-
turel. C'est ainsi que l'industrie du bouton continue i l'ex-
ploiter d'une fagon progressive; elle utilise en France envi-
ron 1,500 tonnes de noix et 30,000 ouvriers. On estime que
ces chiffres pourraient étre facilement doublés.

220 livres de corozo de Guayaquil donnent seulement 22
a 24 livres de boutons, et le déchet énorme a trouvé une uti-
lisation imprévue. Comme il st comestible, des industriels
ont eu l'idée, en le granulant, de I'employer au fleurage des
fournées de pain, et c'est ainsi qu'il est livré i la boulange-
rie.

Mélé a la cire, il donne des bougies qui briilent trés bien
t fondent a une température seulement tres élevée.

Ce produit est consommé dans le commerce actuel, en
proportion considérable, puisque la République de ’Equateur
seule en fournit annuellement plus de 20,000 tonnes, d’une
valeur commerciale 3 'exportation qui est' passée de $400,-
000, il y a huit ou dix ans, i $1,200,000 aujourd’hui.

NOTA

Nous publions dans le présent numéro une description
détaillée de la nouvelle bitisse des Hautes des Com-
merciales et de son agencement. Rappelons & ce' propos que
le promoteur de cette grandiose édification fut Sir Lomer
Gouin, premier ministre de la province de Québec, et que
c'est grace a son initiative et aux efforts de la Chambre de
Commerce et autres corps commerciaux de Montréal que
nos jeunes étudiants pourront désormais se préparer aux
différentes carriéres commerciales dans un local somptueux,
dont le confort ne le céde en rien & tout autre, Espérons
qu'ils en auront un sentiment de gratitude,
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Le présent article est le seul réellement complet qui ait été
publié jusqu’a ce jour sur la culture et la préparation du café au
Mexique. La personne qui nous communique ces renseigne-
ments n'est autre qu'un important acheteur de café, qui depuis
de longues années a élu domicile dans I’Amérique Espagnole.

Cet article résume les origines du café au Mexique et men-
tiorine les procédés employés pour la culture et la préparation
des “communs” et des “lavés”, les deux différentes sortes de
café mexicain. On y trouvera de précieuses informations sur
les différentes régions qui produisent le café.

**a

Le Mexique, bien qu'étant un des plus grands Etats de I'A-
mérique latine, est un des plus petits producteurs de café par
rapport & sa superficie. Ceci est dii a4 trois causes: étendue
limitée des terres productrices de café disément accessibles aux
moyens de transports; insuffisance de la main-d'oeuvre, et enfin
faible rendement dans 'ensemble, proportionnellement 3 la sur-
face plantée. Il y a cependant dans ce pays beaucoup de ter-
rains qui seraient on ne peut plus propices a la culture du café,
mais qui y deviennent impropres pour une des deux premiércs
raisons ci-dessus. Le taux minime de production est da i ce
que peu de propriétaires de plantations s'occupent eux-mémes
de la culture de leurs champs; la plupart d’entre eux laissent ce
soin & des salariés qui n'y apportent pas lattention voulue et
qui ne pensent qu'a une chose: fournir le moins de travail pos-
sible. Les propriétaires de plantations de caféiers s'entendent
tous parfaitement pour augmenter le prix de leur produit, mais
fort peu pour en assurer la bonne culture. Il est bien certain
que Jabproduction moyenne, qui est au Mexique de quelques
onces par arbre, devrait atteindre au moins de une i deux livres
de grains purs.

Soconusco, la région la plus prospére

La région la plus prospére et la plus productrice de tout le
Mexique, est, a coup siir, le district de Soconusco, qui est situé

Réception des graing de café.

le long de la frontiére du Guatémala. C'est pourtant la derniére
venue dans cettc culture, car il y a sculement 20 ans, la quantité
de café qu'on y récoltait était, pour ainsi dire, nulle. Il faut
attribuer cette prospérité surprenante et ce développement cx-
traordinaire, au voisinage du Guatémala, dont les planteurs s'a-
donnent depuis de longues anndes d la culture du café et ont

acquis une telle habileté dans la préparation de leur terrain, qui
certaines récoltes, ils ont obtenu jusqu'a 7 livres de café pur
pdr arbre, alors que la moyenne dans les années normales cst
de 2 livres.

La meilleure récolte au Mexique fut celle de 1908-09. Dans
580,000 quintaux (le quintal espagnol

cette année, on exporta

Vue générale de Tuxpango, une des plus belles propriétés du
Mexique.

dont il sagit, vaut 101,4 livres) alors que la moyenne de l'ex
portation pour les vingt derniéres années, accuse seulement un
chiffre de 400,000 quintaux.

Historique du Café au Mexique

Le Mexique produit du café depuis plus de 100 ans. On
s'accorde généralement i croire qu'un Espagnol, du nem d'An-
tonio Gomez, fut le premicr a I'v introduire et a le récolter
dans le voisinage de Cordoba, vers 1816. Cependant. la douane
de Vera-Cruz mentionne dans ses archives que pendant les an
nées 1802, 1803 et 1803, 1701 quintaux de café furent export’
de cctte ville: ce qui prouve que I'on récoltait du café dans I'Etat
de Vera Cruz, avant que Gomez en entreprit I'exploitation pri
de Cordoba. Mais c'est peut-étre lui qui fut le premier a
assurer la production méthodique et i apporter a cette culture
un soin particulier et une attention toute spéciale.

Aux environs de 1818, les hénéfices merveilleux obtenus par
I'exploitation du café dans les Antilles attirérent sur le .\TcxiQ"f‘
I'attention ‘de bon nombre d “haciendados” et les décidérent a
v faire de vastes plantations.

Les réfugiés d'Ha’ti qui. quelques années plus tot. Zl\’ﬂf(’”t
fui devant la révolution qui ensanglantait leur ile et étaient
venus sc mettre en streté & Cuba et aussi au Mexique, ne ﬁ“"‘“
qu’accentuer ce mouvement et contribuérent activement i
fondation de cette nouvelle industrie.

Les débuts dans Coatepec
T.a plantation des caféiers commenga dans la région hlf’
venue fameuse depuis) de Coatepect, vers I'année 1808 ct I
toire locale mentionne que les premiers plants y furent annof
tés directement de Cuba, On peut lire dans les archives <‘lc' o
district que la premiére plantation de café (d'une trés minime
importanc) fut faite par un prétre, Andres Dominguez. anquet
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e avait été apportée de Cuba par un nommé M. Arias,

associ¢ de la maison Pedro Lopez, pro\priétai're dfz la gralnci
“hacienda d'Ortiefia”, dans Coatepgc. {\pres avoir fait surbp asc
un essal satisfaisant, Dominguez dlstnbua‘un grand\n(;)mcrc &
plants qui furent plantés pres de Teocelo, a deux pas de Coa

t dennérent d'excellents résultats. ’ .

fé au Mexique était créée et les plantations
tepec entraient dans le domaine com-

la grain

pec €
L'industrie du ca
Je café de la région de Coa

mercial. ) '
Pendant de nombreuses annces, I'Etat de Vera Cruz fut le

seul a récolter la presque totalité du café commercialenient connu
au Mexique. Puis, progressivement, cette culture gagna lels mon-
tagnes qui surplombent les Etats d’Oaxaca et c{ie P’ueb a; ou,'a
présent, la récolte du café est faite sur une petite ec}u?l]e, uni-
quement par les indigénes du pays. Le Pluma, dxstnct.dOaxaca,
cuivit lemouvement quarante ans plus tard et produit .actuelle-
ment 40,000 quintaux par an. Quant a Soconusc‘o, qui 'est de
beaucoup la région la plus prospéte, c'est celle ou le café a éte
le plus récemment implanté.

de

Les deux sortes distinctes de café mexicain

Le café mexicain comprend deux catégories: le “commun”
et le “lavé”. o

Le nom que porte la premiére sorte est la traduction litté-
rale du mot espagnol “corriente” qui signifie “commun.". E.m-
ployé dans le sens de “café”, ce mot n'a pas la sigmﬁcatlyon
“dordinaire”, “dinférieur” ou de ‘“vulgaire”, mais celle “d'u:
suel” et de “courant”; cette dénomination implique qu'il a'ete
obtenu par le procédé qui est le plus courant pour la prepa-
ration du grain. o

Jusque dans ces quinze derniéres années, on ne connals'saxt,
dans I'Etat de Vera Cruz, que cette premiére sorte, on nem-
ployait que la maniére “ordinaire” et c'est pourquoi tous les cafés
de cette provenance étaient dits “communs” ou, comme on les
appelle quelquefois “naturels”. En réalité, la préparation des
“communs” exige beaucoup plus de soins que celle des “lavés”,
car pendant le traitement, le grain est beaucoup plus sujet a la
fermentation.

La préparation des “communs” o
' {

On cueille les grains de café quand ils sont mirs et on les
étend, soit sur le sol, soit sur des paillassons spéciaux exposés
au soleil, afin de procéder au séchage. On doit prendre grand
soin de remuer constamment ces cosses, pendant qu'elles s¢-
chent, et de les tenir a couvert, & la moindre pluie.

Le séchage des “communs” demande plusieurs jours de plus
que celui des “lavés” car dans le premier procédé, la cosse doit
etre entiérement séche, Pendant la premiére partie du séchage,
le grain étant encore lié étroitement a la cosse, continue a y
puiser la vie et 4 en absorber les sucs; mais, 3 mesure que cette
enveloppe séche, la nature des séves change et cette transfor-
mation des sucs ne manque pas d'influer sur le gout des grains.
(C'est 13 tout ce qui caractérise la différence de goit qui existe
entre des “communs” et les “lavés”.)

Lorsque le grain est entiérement sec, on~le place dans un
mortier, ou plutdt, on le plagait jadis dans un mortier, car de
nos jours, la mécanique se charge de remplacer la main de
'homme dans maints ouvrages; malgré celd on rencontre encore
beaucoup de planteurs qui traitent leurs cafés a2 “la main” dans
des mortiers en bois. Un pilon en bois, légérement promené sur
les cosses séchées, les fait se détacher, en laissant tomber au
fond du creuset les grains dépouillés de leur enveloppe, tandis
qu'un éventail en feuilles de palmiers, vigoureusement agité,
projette hors du mortier les résidus des cosses.

Par cet ancien procédé, un bon ouvrier pouvait écosser de

7T

un i deux quintaux de grains de café par jour. Avec la méca-
nique, l'opération reste la méme, tout comme pour le “lavé”, et

elle remplit également les fonctions d'écossage, de raffinage et
de tri. '
|
Les “communs” tendent A disparaitre

La production des “communs” décroit d’année en année; il
faut attribuer cette diminution a Il'extension du procédé des
“lavés”. Alors qu'autrefois, aux Indes, on ne faisait que des
“communs”, les planteurs se défont aujourd’hui de leur récolte
sur pied, lorsqu'elle est & peine mire, et le fruit est traité de
fagon a obtenir des “lavés”. Nous devons faire ici une rectifica-
tion a la croyance générale qu'ont beaucoup de ceux qui n’ont
jamais été dans les pays de cafés, que les “communs” se récol-
tent sur certains arbres et les “lavés” sur certains autres.

C'est une erreur absolument manifeste: a la cueillette, il
n'y a qu'une seule sorte de café, recuillie sur les mémes bran-
clies et les mémes arbres; c'est le propriétaire lui-méme qui
détermine ensuite la forme qu'il donnera au produit avant de
I'écouler sur le marché.

Si quelque négligence est apportée au séchage des cosses, ‘e

Etablissement de préparation et de séchage du café 3 Soconusco,
Chiapas.

grain peut subir un commencement de fermentation qui aura
une répercussion défavorable sur le goiit, I'arome et la saveur
Gu grain,

Les “communs” ne sont plus considérés, comme autrefois,
d'excéllents cafés pour la consommation particuliére; cela tient
au peu de soin qu'on apporte 3 présent 3 leur traitement. Les
grosses exploitations principalement les négligent totalement.
Une autre raison de cette défaveur générale est qu'autrefois, on
employait, pour la préparation des “communs” les grains de
tout premier choix, tandis qu'a présent, ce sont les derniers
choix, les résidus des “lavés”, les grains verts ou morts rap-
portés par des cueilleurs négligents, qui sont tranformés en
“communs”.

“Comment on obtient les “lavés”

Le procédé des “lavés” fut d’abord employé dans les An-
tilles, et ce n'est que bien des années plus tard qu'il se répandit
un peu partout et fut connu sous cette simple désignation “P. T.
0.", c'est-a-dire, “Procédé des Indes Occidentales”.

Tandis que le traitement des “communs” est des plus longs
et des plus compliqués, le traitement des “lavés” est des plus
simples et ne demande aucune habileté professionnelle, si ce n’est
pendant la période de fermentation.

Les cosses sont cueillies miires autant que possible, et trans-
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portées au moulin le méme jour; autant que faire se peut, I'é-
cossage commence immédiatement et si on ne peut y procéder
immédiatement ,on doit tenir les cosses dans l'eau jusqu'a ce
qu'elles puissent subir cette opération. La fagon de procéder
différe dans chaque plantation; il n'y a pas deux planteurs dans
le méme voisinage qui opérent de fagon semblable, I'un agit de
telle maniére, l'autre de fagon opposée et chacun motive ses di-
vergences de raisons plus ou moins fondées.

A vrai dire, les principes fondamentaux sont sensiblement
les mémes et le prooédé décrit ci-dessous est en pleine faveur
d'un bout & l'autre des pays producteurs de café dans I'’Amérique
espagnole.

Le réservoir idéal pour la réception des cosses, est le “ré-
servoir syphon” qui permet de conserver les cosses dans l'eau,
ou de les écosser tout de suite, La capacité de ces citernes varie
naturellement suivant les besoins, mais ce qu'il leur faut essen-
tiellement, c’est une grande quantité d’eau et un tuyau \erucal
d’approvisionnement de 4 4 5 pouces de diameétre, en forme de
coude; une extrémité de ce tuyau traverse le couvercle de la
cuve, l'autre extrémité est située a 12 ou 15 pouces au-dessus du
fond de la cuve, qui du milieu jusqu'en bas est en forme de py-
ramide renversée.

On peut placer dans ces réservoirs autant de cosses qu'ils
en peuvent contenir, puis on y met de l'eau jusqu’a un certain
niveau. Lorsque tout est prét pour I'écossage, on ouvre le tuyau
d’approvisionnement d'eau, et le trop-plein, ce qui provoque un
courant qui fait voyager la cosse dans tous les sens et dégage ie
grain. Ce dernier, plus lourd que I'eau tombe, au fond.

L’écumage des grains défectueux

Le grand avantage du réservoir-siphon est de permettre
I'élimination de toute substance étrangére, telle que gravier,
morceaux de fer, eic., qui pourrait déchirer le revétement en
cuivre de l'écosseuse. Le grain sain tombe au fond tandis que
le grain mauvais flotte a la surface, d'ou il est aisé de l'enlever.
Le procédé des “communs” ne permet pas cette sélection.

Du réservoir-siphon, le café passe a “l'écosseuse”. Cet in-
génieux appareil consiste en un cylindre d'acier d'environ 18
pouces de diameétre, a I'extérieur duquel est fixée une enveloppe
en cuivre, garnie de dents; cette enveloppe s'adapte exactement
au contour intérieur d'une picce en fer, percée de plusieurs trous.

Procédé de séchage des cafés “Communs”.

Ces dents saisissent la pulpe du grain et la rejettent i I'exté-
rieur, tandis que les grains encastrés dans leur enveloppe muci-
lagineuse s'échappent par les trous et sont précipités dans les
citernes de fermentation,

Les cosses ou pulpes, qui contiennent une certaine propor-
tion de chaux éteinte sont trés appréciées comme engrais et sont
gouramment vendues pour fertiliser la terre.

Peu d'écosseuses font un travail parfait; cela tient § o
qu'on surchage ordinairement les appareils pour en oblcmr un
rendement plus rapide et plus considérable.

La fermentation

Cette opération est la plus délicate de toutes celles qui cons-
tituent le traitement du café; elle exige des connaissances spi-
ciales et un doigté remarquable.

Le grain est couvert d’'une substance gélatineuse ressemblant
a de la gomme et qui est, pour ainsi dire, comme une nouvelic
enveloppe du grain. Le gout de cette matiére est doux et agréa-
ble; on peut en extraire de l'alcool; 3 Cordoba on la distille et
on en obtient un excellent brandy. La grosse difficulté de la fer-
mentation est précisément d’amollir suffisamment cette enveloppe
gélatineuse de fagon a ce qu'un simple lavage puisse en dégager
complétement le grain. Il n’y a aucune régle pour la durée de
cette opération; tout dépend du climat, de la température et de
I'état de I'atmosphére. On a vu des cafés auxquels douze heure
de fermentation suffisaient, tandis que sur d’autres plantations,
(produisant cependant un café de qualité supérieure), la durce
de cette opération était de soixante heures aprés que le dernier
grain fat entré dans la citerne ou de soixante-dix heures apres
I'entrée des premiers grains.

La citerne est remplie d’eau, de fagon i ce que la fermen-
tation ne puisse commencer avant que tous les grains soient
écossés. ) .

La fermentation défectueuse se manifeste par 1'adhérence
sur le grain d’'une légére écorse argentée qui affecte son aspect
et sa forme. )

Les grains peuvent tourner au “brun” et devenir absolument
noirs ou bien encore s’échauffer plus qu'il ne convient, ce qui
provoque et détermine l'acidité, Un café qui a été surfermenté
n'offrira pas toujours immédiatement la manifestation de sa dé-
fectuosité; plusieurs mois se passeront avant que son acidité
soit apparente, et un café d'aspect normal peut, lorsqu'il sera
consommé plus tard, étre absolument détestable. On juge des
lors de la difficulté d'une telle opération et combien est délicate
I'appréciation du temps voulu.

Lorsque la fermentation est terminée, les grains sont preci-
pités dans la machine i laver, ou bien dans de simples citerncs

dont on agite I'eau avec de grands morceaux de bois. L'eau doit
étre changée plusieurs fois.

Le séchage

Le lavage terminé, le café est précipité sur des pianchers
spéciaux dits “patios” ou “asoleaderos”, au Mexique. Dan:
quelques plantations ce procédé naturel est remplacé par les
sécheurs 4 air chaud. La durée du séchage est une question e
climat et de température, aucune régle ne peut y étre appliquee.

. Aux environs d'Orizaba, i une altitude de 4000 pieds et par un

soleil  exceptionnel, on séche le café en 4 jours de temps:
quelques fois méme, aux pieds des montagnes, on peut réduire
cette durée. Plus le séchage est court, plus le grain est petit.
Pour obtenir de bons résultats, il ne faut pas que le café soit
séché en moins de 40 heures, quoique beaucoup, s’ils le peuvent,
écourtent (a tort) ce minimum.

Le raffinage

Le grain en séchant se recouvre de deux petites couches
superposées, I'une argentée qui y adhére directement et l'autre
qui recouvre la précédente comme une légére feuille de parche-
min. Aprés le séchage, on laisse fréquemment les grains dans
cet état, pendant plusieurs jours, parfois plusieurs semaines, afin
d’obtenir une couleur uniforme. Puis on les passe 3 une nou-
velle machine dite “écosseuse” qui détache le léger parchemin
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tandis quun soufrlet d’¢épuisement, actionné¢ en meme  temps,
chmine ce residu.  Ordinairement, la peau argentee disparait a
cette operation, pas toujours cependant, et cest la raffineuse
qui paracheve ce travail et donne au grain le poli et le brillant
que lon désire. De la raffineuse, les grains vont au “sépara-
teur” qui les classe mécaniquement par grosseurs, suivant les
marchés auxquels ils sont destinés, et de la passent aux chambres
de tri ou les plus beaux grains sont choisis a la main, tandis que
Jes grains noirs et imparfaits sont I'objet d'une sélection a part.

.3 \

Mise en sacs et transport

La mise en sac est Ja derniére opération, 3 moins que nous
comprenions le transport comme la toute derniére et ultime
¢tape de cette longue transformation. Ce point de vue n’est pas
dépourvu d'intérét, surtout dans les régions ot le “burro” est le
seul engin de locomotion pour escalader les montagnes et tra-
verser riviéres et torrents sur des ponts en forme de hamac; il
faut souvent huit jours aux indigénes de ces contrées pour at-

‘Aires de séchage a Orizaba.

teindre le marché avec leur charge de quelques quintaux de
café. Dans la plupart des plantation du Mexique, le café, pour
arriver aux marchés doit emprunter trois moyens de transports
différents: tout d’abord, il est porté i dos de mules ou a l'aide
dc “burro” jusqu'a la riviére la plus proche; i cet endroit, de
larges canots grossiérement creusés dans des troncs d’arbres, en
chargent de 10 3 200 sacs chacun et suivent le cours de la ri-
viére jusqu'a la premiére station de chemin de fer, d'ou des
trains les transportent jusqu'aux ports.

Dans plusieurs contrées, les indigénes sont obligés de trans-
porter eux-mémes a dos d’hommes, les sacs de café pendant
plusieurs milles, quoique en- général, le “burro” puisse passer
partout ou le pied de l'indigéne se fraye un chemin.

La culture du café au Mexique

La culture du café dans 'Etat de Vera Cruz est pour beau-
ccup une chose nouvelle. Autant }le planteurs, autant de fagons
différentes de cultiver. Les uns prétendent ceci, les autres, cela,
chacun pensant étre dans le vrai. Certains propriétaires d'ex-
pioitations en plein succés soutiennent que I'élagage est nuisi-
ble. tandis que d’autres, non moins prospéres, soutiennent, au
contraire, qu'il est indispensable et chacun fait la preuve pratique
de ce qu'il avance; conclusion, chaque localité, chaque terrain,
chaque situation doivent faire l'objet d'une étude sérieuse avant
'application des méthodes diverses, consacrées par l'usage, dans
les différentes régions. Néanmoins, il est dans la culture du
café, de grandes lignes essentielles communes 3 toutes les con-
trées et c’est dans cet ordre d’idées, que nous donnons une des-
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cription génerale de la plantation et de la culture du cufé, sans
entrer dans le dctail du sujet.

Les pépiniéres

L'examen des setnences est un point trés important; beau-
coup de soins doivent etre apporté a ce choix dont dépend la
robustesse des arbres futurs. La semence est mise en terre dans
une couche soigneusement préparée et recouverte; cet abri est en
général une sorte de hangar de quatre pieds de haut environ
fait avec des feuilles de bananiers, qui en séchant, se craquellent
et se fendillent en maints endroits, laissant ainsi parvenir aux
jeunes plants, un peu de soleil, chaque jour. Les semis sont
espacés de deux pouces environ, et enfouis a une profondeur de
un pouce; la graine est ensuite recouverte Iégérement de terre.
La couche ainsi ensemencée doit étre arroscée journellement; au
bout de 60 jours, le grain léve et grandit avec la rapidité des
petits pois. Lorsque la plante a atteint dix pouces environ, elle
peut ¢étre  transplantée dans une seconde couche:ot un abri
ajouré de vingt pieds de haut la garantit des intempéries, tout
en laissant passer la lumiére, l'air et le soleil, tous ¢léments qui
donnent de la vigueur a la jeune pousse. Si les semences sont
faites en mai ou en juin, aux mois correspondants de l'annce
suivante, les arbres sont suffisamment puissants et robustes pour
étre plantés définitivement dans les champs permanents. Cette
opération doit se faire au commencement de la saison des pluies.
Un plan ne doit pas étre transplanté 3 moins d'avoir trois paires
de branches en croix se rattachant au tronc principal,-sinon, il ne
pourra supporter le moindre vent sans se courber et dés lors
la séve ne pourra pas monter jusqu'au faitc; le tronc sewl en
profitera a sa base, il ne grossira pas d'une fagon normale et
élancée. Tl ne faut pas perdre de vue que la plante ainsi ob-
tenue n'est pas encore un arhre dans toute 'acception du mot:
ce n'est qu'un arbrisseau qu'il est bon de protéger et d'entourer
de soins minutieux. Plus les branches principales seront vigou-
reuses, plus les ramifications qu'elles supporteront seront puis-
santes et plus grand sera le rendement. On doit commencer a
élaguer les arbres deux ans aprés les semailles. Suivant que
'élagage a été fait intelligemment, un arbre de trois ans aura .le
huit & seize branches principales et fournira dix 4 quinze livres
de grains 3 sa premicre récolte, soit deux a trois livres de café

pur. .

La transplantation

Pour transplanter les jeunes arbres de la seconde pépiniére
aux champs ou ils doivent se développer et grandir, il ne faut
pas mettre a nu les racines, mais les dégager avec d'infinies pré-
cautions en leur laissant une motte de terre, protégée clle-méme
de feuilles de bananier. On dispose alors les petits arbres dans
des trous ronds ou carrés, profonds de trente pouces environ et
d'un diamétre équivalent. Il faut que l'excavation soit assez
profonde pour permettre a la racine d'atteindre le fond sans
étre repliée, les premiéres branches étant a ras du sol. La pro-
fondeur normale est de trente-trois pouces. Un trou qui serait
trop profond empécherait le' développement de l'arbre en arrétant
la montée constante de la séve (ce serait comme un trou trop
profond que les pluies ne parviendraient jamais a remplir quau
tiers). Un arbre planté 2 'ombre et a l'abri du vent aura ses
racines 4 fleur de terre, tandis que celui exposé au soleil cher-
chera sa séve au cocur de la terre et s’enfoncera profondement.
Les planteurs oublient trop souvent que le caféier est une plante
de pays chauds, et, partant, commettent souvent des bévues
dans la disposition de leurs champs.

La question de I'ombre

En méme temps que la question de la plantation, se pose
celle de 'ombrage. Dans les plus hautes altitudes du Mexique
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I'ombre et I'abri ne sont pas nécessaires, et le fussent-ils qu'il
serait malaisé de les obtenir; on doit reconnaitre cependant, quc
parfois, ce ne serait pas une chose inutile pour protéger la plan-
tation contre les gelées. Cette précaution est considérée un peu
partout comme secondaire, et ceux qui ne la négligent pas sont
fort peu nombreux.

.

Plantation en triangle et en hexagone

La méthode favorite est celle de la plantation au milieu de
bananiers, mais elle offre maints inconvénients. Les premiers
planteurs mexicains avaient le grave défaut de planter les ca-
féiers trop preés les uns des autres. On a quelque peu remédic
depuis aux défectuosités de cette plantation serrée, en adoptant
la formation de carrés de trois metres, bien détachés les uns
des autres. Cette disposition ne permet guére la plantation

Transport du café a dos d’ane.

de plus de 400 arbres par acre, alors que le centre de ces carrés
offre un large espace libre, complétement inutilisé et ol les ra-
cines ne puisent pas leur séve. La méthode la meilleure est
celle de formation en triangles ou en hexagones de 8 ou 9
pieds de coté. Avec laderniére de ces dispositions 800 arbres
par acre peuvent croitre librement sur les six cotés, a distance
¢gale; avec la premiére, 500 peuvent y étre plantés aisément.
Bien que tres pratique, ce systéme est rarement adopté au
Mexique; c'est fort regrettable, car ce serait d’'un grand profit
pour le planteur, chaque arbre pouvant se développer normale-

ment, situé qu'il est a égale distance de ses six voisins les plus
rapprochés.

Une assertion fausse concernant la récolte

Les champs de caféiers doivent étre nettoyés plusieurs fois
pendant l'année afin d'entraver I'envahissement des mauvaises
lierbes.  Si on ne prend pas ce soin, les herbes atteignent rapi-
dement les branches inférieyges qui se dépouillent de leurs feuil-
les et meurent. Force est alo les supprimer et de priver
amsi l'arbre des branches qui le plus de fruits. Cer-
taines allégations tendent & faire accroire que le caféier ne porte
jamais deux fois de fruits sur la méme branche. C'est une
erreur absolue. Tant qu'un caféier est dans une condition nor-
male et que ses branches sont saines, chaque année, chaque
branche se couvrira de fryits.

Nettoyage et élagage

11 est difficile de fixer le nombre de fois qu'un champ doit
étre nettoyé au cours de 'année; cette proportion varie, suivant
I'altitude, le temps, 'ombre et les méthodes emplovées: suivant
'age, les arbres doivent ¢étre nettoyés et et ¢lagués une fois a
six fois par an.

Le caféier étant une plante trés vivace et trés touffue, il
est indispensable de V'élaguer soigneusement; y manquer serait
nuire i la croissance future de I'arbre; le bois et le fenillage

superflus absorberaient la séve au détriment des branches prinai.
pales qui s'en trouveraient anémiées. L'élagage des branche,
secondaires doit faire I'objet d'un examen minutieux; il fam
savoir discerner quelles sont celles 3 éliminer et celles a con-
server pour le plus grand bien de la plante

Le caféier porte des fruits deux a trois ans aprés avoir ci¢
transplanté dans les champs permanents bien que ce ne soit qu'au

bout de cinq a six ans qu'il atteigne le maximum de son ren-
dement.

Floraison

La floraison des caféiers est un des plus beaux spectacles
de la nature qu'il soit domné “de contempler. Ordinairement,
dans I'Etat de Vera Cruz, la plante fleurit a treis époques le
'année: en février, en mars et en avril; dans certaines autres
régions elle fleurit en d’autreg temps.

La fleur du café est de toute beauté, elle est en forme e
cloche largement ouverte, comme le jasmin, mais ne posséde pas
le parfum suffoquant de ce dernier, son arome est plus délicat ¢
on peut traverser un champ de caféiers plusieurs fois, sans étre
incommodé par les effluves de son odeur délicate. Le meilleur
moment pour faire cette promenade, est de bon matin, quand le
soleil vient de se lever; I'atmosphére est saturée d’un parfum
délicieux, agréable 3 respirer, mais qui disparait lorsque le so-
leil darde ses rayons briilants,

A chaque floraison, les arbres portent des centaines de
fleurs a toutes leurs branches, ils ne forment plus que d'immen-
ses touffes de fleurs et 'on s'imagine difficilement qu'il puisse

y avoir encore de la place sur chaque branche, pour une pro-
chaine floraison.

La cueillette K

= T s

La cueillette du café, au Mexique, commence généralement
en septembre ou en octobre, variant”de quelques semaines d'une
année sur l'autre, selon les conditions climatériques de la saison.
Dans les hautes altitudes, il n'est pas rare qu’'on puisse faire la
cueillette avant décembre; ce fut le cas 4 la derniére récolte.

La cueille'te est faite entiérement a la main, et dés que la
cosse tourne au “roux”, on voit dans les champs une nuée d’hom-
mes, de femmes et d'enfants, occupés i ce travail. Le bris des
branches doit étre soigneusement évité et seules les cosses miires
doivent étre cueillies. Les cueilleurs, 4 ce moment-li, savent
apprcier le résultat de 'élagage qui est de 6rovoquer une ahon-
dance de fruits aux branches du bas, plus faciles a atteindre, ce
qui leur assure un travail plus rapide et moins fatiguant. Dans
les champs de caféiers élevés, on emploie des échelles doubles
pour parvenir aux branches supéricures. Un bon travailleur peut
cueillir jusqu'a 230 livres de cosses miires, lorsque les arbres
sont bas et qug. les branches sont trés fournies: la moyenne jour-

naliére d'un cueilleur, dans les champs mexicains, cst de 50 a 60
livres.

Cofit de la production

Le cout de la production des cafés “lavés” et “communs”
varie suivant la situation et les conditions locales. Dans ces
prix de revient, il faut comprendre les dépenses de lavage aussi
bien que la cueillette et I'écossage! le coiit de ces opérations va-
rie de quatre & huit “pesos mexicains”. Ce qui provoque ces va-
riations c'est le prix de la main-d’oeuvre. La longueur du trans-
port est également d considérer; quant i I'administration gé-
nérale de I'exploitation, elle entre aussi pour quelque chose dans
le prix de revient du café.

La saison derniére fut particuliérement favorable aux plan-
teurs mexicains. La récolte précédente ayant été fort peu abon-
dante, le stock se fit rare en fin d’année, ce qui provoqua une

.
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hausse importante sur tous les marchés locaux. A Ulheure ac-
tuelle, les “communs” et les “lavés” sont cotés au méme prix de
15% a 16%, c. i. f. New-York. Tout laisse 4 supposer qu'ils
augmenteront encore car les stocks de la présente année sont mi-
nimes.

Pour l'instant, les cafés mexicains sont cotés 14 a 16 cents
cn magasins, tandis qu'en Europe, ils atteignent 57 a 70 shillings.

Principaux centres producteurs

L.a région principale du café mexicain est située dans I'Etat
de Vera Cruz, entre I'Interoceanic et le Chemin de fer mexicain.
Ces deux voies ferrées vont de Mexico a Vera Cruz, Dans ce
territoire sont compris les 4 districts de Cordoba, Orizaba, #lua-
tusco et Coatepec.

Au nord de I'Interoceanic se trouve le district de Jalapa,
aépendant du chemin de fer de Jalapa.

A quelques 300 milles au sud de la ville de Mexico, on ren-

. contre Oaxaca, dont les montagnes égrénées sur la cote du
Golfe, produisent beaucoup de “communs”, et aussi les “Pluma
'avés” de la zone du Pluma Hidalgo, au sud d'Oaxaca, en suivant
la cote du Pacifique.

Tout a fait au sud, a la frontiére du Guatémala, est situé ‘e
disirict de Soconusco, dort le café est fréquemment appel¢ “Ta
p.~tula” (de nos jours, Soconusco n'est plus qu'a trois jours Je
chemin de fer de Mexico).

Dans les montagnes au nord-est de Puebla, on récolte une
grande quantité de café, qui n'est pas de premiére qualité et qui
est connu sur les marchés sous le nom de café de “Puebla” ou
de “la Sierra”.

Le café croit dans beaucoup d'autre régions du Mexique,
mais non sur une aussi vaste ¢tendue que dans les contrées ci-
dessus mentionnées.  Sur le Golfe, a la limite de I'Etat de Chia-
pas, 1l v a plusicurs plantations qui produisent, chacune, de 1000
a 2500 quintaux de bons cafés “lavés”. Parmi les mille petites
plantations perdues dans tout le Mexique, il en est certes qui
recoltent des quantités appréciables de café, mais insuffisantes
pour etre connues sur les principaux marchés et donner leurs
noms a leurs produits.

‘

Valeur commerciale des cafés mexicains

Le café d'Oaxaca est d'excellente qualité et un des meilleurs
pour la consommation des gourmets. Le café de Soconusco ou
“Tapuchala” comme on l'appelle, a toutes les qualités du Guaté-
mala, plus®qu’aucun autre café mexicain .

Les “Sierra Oaxaca”, “Pluma Oaxaca” ou “Soconusco” sont

des cafés de qualité supérieure et propres a etre employés seuls
aussi bien que pour servir de bases aux mélanges. Ils ont un
caractére uniforme, sont tres forts, riches en parfum, et ne pos-
sédent aucun arriére-goit, ils répondent au gout des consomma-
teurs les plus difficiles.’
Le Blaugas est fabriqué a Montréal au moyen d'huile
apprécié celui des cafés des coteaux de I'Ouest avec les cafés fins
de Bogota; l'uniformité du mexicain corrige l'arriére-goiat du
Bogota.

Les cafés mexicains sont neutres, ils n’ont ni amertume, ni
acidité, ni apreté. Ils n’ont nullement la prétention d’étre du
“Rio” mais simplement d’étre ce qu'ils sont en réalité, c'est-a-
dire des cafés bons et marchands. Ils ne possédent aucun goit

" 1e terroir et se mélangent trés bien avec les “Java”, les “Bogo-
ta”, les “Macaraibos”, les “Meridas” et les “Caracas”.

Les cafés de Coatepec sont légérement acides, mais possédent
ure délicieuse saveur, et mélangés avec des cafés plus doux, tels
que les “Bourbon Santos”, ils sont parfaits. Leur goiit est plus
accentué que celui des cafés de la cote Ouest, ce qui n'est pas
toujours déplaisant, nous n'en voulons pour preuve que la faveur
dont jouissent les cafés de Coatepec, 4 Boston,
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Huatusco et Orizaba produisent des “lavés” d'apparence fine,
qui sont de savoureux “cafés de tasse”. Ils ne sont pas aussi
acides que les “Coatepec” et moins plats que ceux de la cote
Ouest. Ils peuvent étre employés seuls, aussi bien que comme
base de mélange avec des cafés de moindre acidité.

Huatusco est au nord, et Orizaba a l'ouest de Cordoba, le
berceau du café mexicain.

Les cafés de Cordoba sont encore, en majeure partie, des
“Patios séchés” (non lavés) et sont supérieurs aux “Maracaibos”
mais non aux “Méridas”. Ils sont uniformes, peu acides et sans
gout désagréable. Ils sont trop neutres pour servir de base i un

mélange ,mai‘s peuvent corriger avantageusement le goat défec-
tucux d’autres cafés,

LE GAZ PORTATIF

L'époque est arrivée ou les personnes résidant 3 la
campagne pourront acheter a I'épicerie du gaz pour éclairer
leur demeure aussi facilement qu'elles aché¢tent de la gazoline
¢n ce moment.

L’'invention du Blaugas, du nom de son invente

ur Her-
mann Blau, a rendu cel

a possible. Ce gaz est livré en cylin-
dres avee autant de facilité et de sécurité quunce  quant.té
egale de créme en bouteille, 11 n'est pas besoin d'un violent
cffort d'imagination pour se représenter la ménag

. ¢re de la
banlieue téléphonant, dans un avenir rapproché,

pour com-
mander & son épicier tant le douzaines d'ocufs, de livres de
beurre, de boites de tomates—"ct un cylindre de vingt livres
de Blaugas”. Toute personne d' ntelligence ordinaire peut
manipuler ce gaz, qui donne une lumicre remarquablement
brillante. 11 ¢st en usage en Nllemagne, en Dancemark, cn
Hollande, en Baviere, en Roumanic, aux

Etats-Unis ¢t au
Canada.

On ne peut donc pas nicr quil tournit un moyen
universcilement reconnu déclairage a la campagne. 11 différe
avantageusement de tous les systémes ordina’res, en ce que
cest le scul gaz qui puisse étre livre pret pour Pusage, évi-
tant ainsi tous les inconvénients qui résultent d'installations
compliquées de générateurs.

Le probléme de I'éclairage pour le résidant de la campa-
gne n'était pas facile a résoudre. Trop ¢loigné de la ville
pour faire poser les tuyaux a gaz ordinaires, ne voulant pas
courir le risque qui accompagne souvent le procédé de fa-
brication du gaz sur les licux mémes, I'habitant de la campa-
gne dc:\'ait se contenter des moyens d'éclairage les plus suran-
nés ct les moins commodes. Frappé de cet état de choses, le
professcur Hermann Blau travailla et se Tivra pendant des
années a des expériences dans son laborato re d’Augsburg,
en Allemagne, jusqu'a ce qu'il eat produit le systéeme
d’éclairage nouveau et tout a fait remarquable qui
ajoute un nouveau plaisir a la vie a la campagne.
Blaugas est fabriqué a Montréal au moyen dhuile
brute comprimée a [I'état liquide et enfermée finale-
ment dans des bouteilles en acicr. Non seulement cette mé-
thode d'expédition de gaz “tout préparé” frappe lesprit du
public en général, mais la simplicité extraordinaire de I'ap-
pareil employé pour réduire la pression du gaz contenu dans
les bouteilles, donne licu aussi a des commentaires favorables,

Au lieu du travail malpropre, désagréable. nécessité par
les systémes d’éclairage ordinaires, tout ce que le consom-
mateur de Blaugas a a faire est de fixer une bouteille pleine
a une cuve d’expansion au moyen de la méthode d’assembla-
ge la plus simple qui ait jamais été inventée. A part cette
opération, qui ne demande pas plus de 15 minutes par mois,
il n’y a pas de différence entre I'éclairage au gaz fourni par
le systéme Blau ou par la Cité.

Ceci nous améne a examiner "“Appareil Blaugas” repré-
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senté ici. L'appareil est généralement placé contre le mur de
la maison, pour plus de commodité. Le gaz ne peut pas geler
et I'appareil est protégé contre la pluie et la neige par une
caisse en acier spécialement faite dans ce but. Les bouteilles
sont fixées a un tube en cuivre par lequel le gaz s'écoule en
traversant une petite valve de réduction d@fptression pour se
rendre au réservor central. La il se détend et entre dans le
tuyau de distribution sous l'action d'un régulateur de pres-
sion, ajusté pour laisser passer la quantité de gaz nécessaire
au bon éclairage de la maison. Le gaz traverse I'appareil tout

naturellement, cherchant ct trouvant les ouvertures par ou
il peut s’écouler. Ainsi done, le consommateur n'a pas a s'oc-
cuper de la maniére dont le gaz se comporte: il n'a pas qu'a
changer les bouteilles au bout de quelques semaines, sans
prendre soin de quoi que ce soit. Le tuyautage ordinaire est
employé, et le manchon renversé, d'un pouvoir éclairant de
60 bougies, est adapté i tous les becs, comme étant celui qui
convient le mieux: il projette la lumiére 1a ofi on en a le
plus besoin, sur les tables et la moitié inférieure de la cham-
bre. Dans les magasins ct pour d’autres usages, on emploie
des lumiéres plus grosses, T.e coit d’entreticn semble corro-

borer ce que prétend la compagnie au sujet de cet éclairage,
a savoir que c’est le gaz le meilleur marché par bougie de
pouvoir éclairant qui soit aujourd’hui sur le marché, La cha-
leur excessive produite par ce nouveau gaz liquide (trois fois
plus grande que celle du gaz de la cité) est une diversion
heureuse pour la cuisson des aliments en été; son em-
ploi dans des poéles a3 gaz a donné beaucoup de confort a
de nombreuses ménagéres qui souffraient auparavant de la
chaleur effrayante de la cuisine pendant I'été.

Bref, comme commodité, confort et économie, on recon-
nait que le nouveau gaz l'emporte sur tous les autres syste-
mes — fait bien prouvé par l'accueil extraordinairement cor-
dial qu'il a requ au Canada, dans un intervalle de temps aussi
court aprés son introduction.

Le Blaugas est manufacturé par la Blaugas Company of
Canada, Limited, dans les spacieuses salles d’exposition de
laquelle, 27 avenue McGill College, on peut passer une apreés-
midi intéressante a examiner les divers usages auxquels ce
gaz peut étre employé, ainsi que les becs artistiques, -de la
verrerie et des poéles utiles. On peut également constater
la les résultats remarquables obtenus avec Blaugas quand il
cst employé au travail des métaux, a leur brasage, leur sou-
dure, leur coupe. etc., opérations qui devraient offrir le plus
grand intérét aux manufacturiers et aux fondeurs.

La compagnie public une brochure attrayante qui est en-
voyée gratuitement sur demande.

PERSONNEL.

M. et Mme Emile Gaboury (“Margot”) partent ce soir
pour Halifax. ot ils se fixeront désormais.

M. Gaboury. de 1" Imperial Tobacco Co.”, vient d’obte-
nir uhe promotion et a été nommé représentant de cette
compagnie a Halifax. ;

LE LAIT MALTE HORLICK.

La Société du “Lait Malté Horlick” porte a la connais-
sance du public qu'elle sera heureuse d’envoyer franco de
tous frais a qui lui en fera la demande, un échantillon de son
produit. )

Cette délicicuse et nourrissante boisson alimentaire a
remplacé dans beaucoup de maisons le thé, le chocolat ou le
cacao.

Le Lait Malté Horlick se compose de lait pur rectifié de
grains de malt réduits en poudre; c'est un breuvage digestif
par excellence.

Nul doute que cette réclame ne provoque un fort courant
de demandes chez les détaillants détenteurs de ce produit.

PRENEZ NOTE DE CES PRODUITS

“La Favorite” )
est la mine la meilleure pour I'entretien des poél s: elle pre-
serve de la rouille, donne au métal un joli brillant noir que
ne ternit pas la chaleur: les ménagéres en apprécient l'gm-
ploi d’autant que ce produit supprime I'inconvénient si désa-
gréahle des taches sur les mains.
“Le Cirage Coon”

conserve le cuir, lui donne de la souplesse, assure a la chaus-
sure un lustre parfait et la rend imperméable i I'humidité.
“La Protectorine, qualité spéciale,”

est la graisse la plus parfaite pour harnais: elle assouplit et
entretiefit le cuir en le mettant & I'épreuve de I'eau.

“La Ptotectorine qualité spéciale”

constitue le remeéde le plus efficace contre les crevasses aux
pieds des chevaux et aux pis des vaches en méme temps
qu'elle amollit la corne de leurs sabots.

Employez cette qualité spéciale, vos animaux ne souf-
friront plus de ces infirmités et s'ils en sont atteints, nous
garantissons que l'application de ce produit en assurera la
guérison rapide.

“Le Vernis Uncle Sam”
donne i la chaussure un éclat insurpassable et durable.

Ces produits sont en vente chez tous les épiciers en gros.
S'adresser au hesoin a:

UNCLE SAM DRESSING CO., Lanoraie, P.O.

Représentants 3 Montréal: Mercil et Dubrule; nouvelle
boite postale 1562. Téléphone: Bell Main 1686, Seuls
agents § Montréal.

—p———
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PROTECTION CONTRE LE FEU ET LE VOL

!'auteur de cet article a eu récemment l'occasion de visiter
i -t o d'avertissement de la Domunion Messenger & Signal
Lu. Les commergants et les manutacturiers de Montreal en
genéral ne savent peut-etre pas que cette compagnie est la plus
mportante du genre au Canada; elle est en operation dans
outes les principales cités, de Winnipeg a 1'Ouest jusqua la-
lfax a I'Est. La compagnie occupe une position unique dans la
vie commerciale de la communauté; elle fournit un service
d'un genre special au moyen de ses divers systumes avertisseurs.
Ln des plus importants et le plus geéncralement en usage est
la protection contre les voleurs par un avertisseur électrique.
Ce systeme est installé dans des banques, des magasins de bi-
jouterie, des magasins de fourrures, etc., pour les protéger contre

le voleur qui opere en silence au milieu de f nuit. Dans une

banque, ce systéme consiste en un réseau a mailles serrées en
broche fine, encastré dans une garniture en bois ou caisse qui
entoure le coffre-fort protégé, ou couvre les murs intérieurs de
la voute de la banque. Toute tentative faite par un voleur pour
ouvrir un tel coffre-fort ou pénétrer dans une telle voute, dé-
range ces fils, soit qu'ils se brisent, soit qu'ils se croisent; une
alarme est envoyée instantanément 3 la station. d’avertissement
de la compagnie, Cette alarme améne en toute hate aux portes
de la banque un, deux ou trois officiers de la compagnie, cau-
sant souvent l'arrestation du voleur et empéchant invariable-
ment tout vol dans le coffre-fort ou la voute.

La Dominion Messenger & Signal Co. a porté a un haut
degré de perfection son systéme d'alarme contre le vol, et il est
ires intéressant de remarquer la rapidité avec laquelle les ins-
truments délicats de la station centrale répondent au moindre
derangement des fils ou du mécanisime installés autour du coffre-
tort ou de la voute de la banque.

Un magasin est protegé a peu prés de la méme maniére
quune banque, avec cette différence que souvent les fenétres
et les portes du magasin sont munies d’appareils protecteurs qui
servent a4 envoyer une alarme A la station d'avertissement de la
meme maniére que lorsqu'un voleur traverse le revétement d'une
voute.

La Signal Company compte parmi ses abonnés quelques-
unes des principales banques du Canada.

Quelque peu différent, mais tout aussi important dans le
role qu'il joue, est le service de rondes de nuit et d’alarme
dennee a la main en cas de feu, fourni par cette compagnie.

Bien qu'il ne soit pas aussi cBmpliqué, le systeme d'alarme
en cas d'incendie est aussi efficace, et dans un sens beaucoup
plus important au point de vue de la protection que le service qui
vient d’etre décrit. Ce systéme consiste en un certain nombre de
boites installées dans 1'établissement du commergant ou du ma-
nufacturier, d'un accés facile en cas d'incendie et situées de
telle sorte que le gardien de nuit en visitant chaque boite, fait
une ronde compléte de I'établissement. La porte de devant de la
loile est maintenue parfaitement fermée au moyen d'une petite
sitre. .Dans la porte est un trou ressemblant au trou de clef or-
dmaire d'une serrure; le gardien de nuit en y intérant une clef
peut envoyer toutes les heures un signal i la station centrale, ou
meme plus fréquemment si on 'exige. Dans la station centrale
se ircuvent un certain nombre d’opérateurs qui enregistrent les
signaux de chaque gardien de nuit dans toutes la ville, et sont
prets, s'ils ne regoivent pas un signal, 4 envoyer sans délai un
officier a4 I'éablissement. Chaque matin, le commergant ou le
‘nanufacturier recoit de la Signal Company un rapport qui in-
dique I'heure a laquelle chaque signal a été envoyé pendant la
nuit par son gardien de nuit. Le rapport de la Signal Company
indique aussi si le veilleur de nuit a manqué a son devoir a un
v ment quelconque, et dans ce cas pour quelle raison. Souvent
‘e veilleur de nuit tombe malade ou fait une chite dans l'obscurité
et devient incapable de continuer son service. En de rares occa-
sions un ou deux signaux ou méme les signaux d'une ronde
entiére ne sont pas parvenus a la station centrale, et l'officier

de ia  Signal Company, en arrivant a 'établissement pour en
constater da cause, a decouvert le veuleur de nuit mort au cou:s
de sa ronde. Une particularité. umque de ce systeme est que
chaque boite a signaux est en meme temps une boite dalaie
en cas d'incendie, grace a laquelle un signal d’alarme peut c.ie
transmis a la station centrale, et les pompiers sont appeles ins-
tantanement a l'établissement protege. L'économie de temps
d'un tel systeme doit étre ¢vidente pour tous nos lecteurs. Avec
un tel systeéme, un gardien de nuit en faisant ses rondes peut,
s'il découvre un commencement d’incendie, aller immédiatement
a sa boite a signaux, en briser la vitre, abaisser le levier inte-
rieur et savoir que les pompiers seront bientot sur les lieux. Il
peut alors s'occuper du feu et s'efforcer de I'éteindre par les
moyens dont il dispose. Dans la plupart des cas il y réussit,
mais s'il avait ¢té obligé de courir a une boite d'alarme située a
deux ou trois blocs de distance, et d'attendre l'arrivée des pom-
piers, le feu aurait pu faire de tels progrés que les pompiers
eux-memes auraient d la difficulté 3 s'en rendre maitres. Ce qui
prouve que cette protection est considérée comme ayant une va-
leur plus qu'ordinaire, c'est que la Dominion Messenger & Si-
gnal Company compte au nombre de ses abonnés lec compa-
gnies suivantes: Grand Trunk Ry, Canadian Express Co.,
Montreal Rolling Mills, Montreal Steel Co.,, Wire & Cable Co.,
Montreal Stock Yards, etc.

Non moins important est le systéme d’alarme automatique
en cas d'incendie, récemment introduit 3 Montréal par la com-
pagnic. Ce systéme est basé sur une idée entierement nouvelle
et cependant si simple que tout le monde s'étonne de n’y pas
avoir pensé. Pour installer ce systéme, la Signal Company fixe
au plafond de I'¢tablissement protégé un petit tube en” cuivre,
dont le diametre est a peine d'un huitiéme de pouce. Ce tube
est fermé a une extrémité, l'autre entre dans un petit appareil en
laiton appelé indicateur. Dans cet indicateur se trouve un dia-
phragme en argent massif trés mince. Ce diaphragme répond
de la maniére la plus sensible aux contractions ou aux dilata-
tions de l'air renfermé dans le tube Jen cuivre, Des fils électriques
vont de l'indicateur a l'appareil de transmission qui envoie un
signal distinct a la station centrale, indiquant la batisse et 'étage
ou un incendie s’est déclaré. Ce systéme automatique est si sen-
sible, qu'une élévation rapide de température de 10 a 15 degrés
par suite de changements atmosphériques, par exemple lorsque
le jour succede a la nuit, ou I'été a l'hiver, n'a aucun effet sur
l'appareil de transmission. C'est une autre particularité de ce
systeme d'alarme automatique en cas d'incendie. Aucun autre
systeme automatique sur le marché aujourd’hui n'a d'appareils
compensateurs par lesquels le systéme régle lui-méme automati-
quement les appareils agissant suivant les nombreux changements
Stdinaires de température. Cependant malgré tout cet ajustage
parfait, ce systéme excessivement sensible envoie une alarme en
cas de feu causé par une allumette enflammée tombant acciden-
tellement dans un panier i papier. Il envoie une alarme en
quelques secondes, et les pompiers sont en route plus tot qu'ils ne
le seraient, s'ils étaient avertis de la maniére ordinaire. Ce sys-
tem, comme tous les autres systémes de protection contre le
feu de la Dominion Messenger & Signal Company, a été mis d
I'épreuve pendant une période de plusieurs mois par les labora-
toires des “Underwriters” de Chicago et a regu leur approba-
tion formelle. Le systéme Aéro d'alarme automatique en cas
d’incendie est le seul systéme automatique approuvé par les
“Underwriters”, et la Dominion Messenger & Signal Co. est la
seule compagnie au Canada ayant le droit absolu d’installer le
systéme Aéro.

De ce systéme il n'y a qu'un pas au systéme automatique
de la Dominion Messenger & Signal Company, installé avec le
service d’extincteur automatique. Ce systéme est connu sous le
nom de “Sprinkler Supervisory Service”, On peut dire briéve-
ment que le “Sprinkler Supervisory Service” a pour but de pro-
téger tous les points faibles d'un systéme d’extinction. Une valve
ne peut pas étre ouverte, l'eau du réservoir ne peut pas des-
cendre zu-dessous de son niveau normal, geler ou s'échauffer &
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vexces, sans qu'un signal ne soit envoyé i la station centrale. Un
(coulement d’eau du systéme d'extinction, & un ou plusieurs
orifices, causé par un accident ou par le feu, envoie aussi un
signal a la station centrale. A la réception d'un signal, un mes-
sager est dépeché, qui, & son arrivée, s'efforce de protéger le
stock de marchandises contre les dommages par I'eau. Au cas
ol un signal *d’écoulement d’eau est requ quand I’établissement
est inocupé, par exemple la nuit, le dimanche ou les jours de
fete, les pompiers sont appelés immédiatement. Il est a supposer
qu'une telle alarme a été causée par un incendie, qui a son tour
a ouvert un des orifices des tuyaux de I'extincteur. Un messager
dépéché de la station centrale constate souvent que le feu est
cteint. Il a alors pour devoir d’arréter 'eau et d'épargner de plus
grands dommages a la batisse et 4 son contenu. Assez souvent
un orifice de I'extincteur est ouvert accidentellement par la gelée.
Dans ce cas une prompte action est tout aussi nécessaire qu'en
cas d'incendie. La Dominion Messenger & Signal Company
semble, avec ce systéme, fournir\la protection la plus efficace a
ceux qui ont constaté qu'un syStéme d'extinction de feu leur
ctait utile ou nécessaire.

Comme conclusion, on peut dire que la Dominion Messen-
ger & Signal Company n’a rien épargné pour fournir le service
le plus efficace qu'il soit possible d’obtenir. Cette compagnie a le
droit exclusif d’employer au Canada les nombreux appareils
qu'elle a inventés. Le service qu'elle donne est des plus complets
ct des plus sirs, Il est hautement recommandé par ses abon-
n’s, par les compagnies canadiennes d'assurance contre le feu
¢l autres agences d'assurance. Les commercants et manufac-
turiers ne gaspilleront pas leur temps i s’assurer que la Do-

minion Messenger & Signal Company peut leur procurer un ser-
vice avantageux.

LE CREDIT DU CLIENT.

La proportion des pertes.

Dans le monde commercial, les changements de rubri-
ques sont nombreux; bien qu'il y ait des maisons qui conser-
vent leur nom pendant de longues années, et méme de géné-
ration en génération, il en est encore bien plus qui surgissent
tout a coup sur la place, brillantes, éblouissantes de faste et
de somptuosité, et qui, au bout de quelques années, s'étei-
gnent et disparaissent complétement. Si I'on examine de
prés ces variations, on se rend compte aisément qu’environ
tous les cinq ans, il y a un renouvellement i peu prés radical
de la majorité des maisons de commerce et c’est pourquoi
celui qui veut se tenir constamment en rapport avec celles
cui leur font place, et maintenir et augmenter le champ de
son action, doit tenir & jour une liste des nouveaux noms
avec le crédit qu'ils comportent.

L’information du crédit réclame parfois une grosse som-
nie de temps; dans certains cas pourtant, la situation évi-
dente de celui qui en est I'objet est telle, que cet examen de-
vient une pure formalité; cette catégorie de clients est heu-
rcusement la plus forte et compense les risques encourus
d'autre part.

Bien souvent, la situation pécuniaire d'un client n’est pas
hien définie, force est donc de se baser sur des qualités mo-
rales pour se forger une opinion et décider si I'on doit ac-
corder ou refuser un crédit. A coup sir, cette catégorie de
clients offre de gros risques, elle est une menace perpétuelle
de pertes et cependant, on ne saurait la condamner ocmpléte-
ment sans faire de tort a ses affaires. Il s’agit donc de sa-
voir discerner s'il y a avantage a traiter avec elle et si les
bénéfices en perspective seront suffisants pour que les quel-
ques accrocs qui pourraient survenir soient largement com-
pensés par les profits qu'on peut en tirer.

= s

COURANT

La proportion des pertes.

L’habileté de 'homme qui décide du crédit A accorder ne
peut pas étre évaluée par le nombre restreint des pertes qu'il
fait, mais par sa science a prévoir une proportion de pertes
qui ne nuise pas aux affaires de sa maison. Celui qui serait
trés prudent, trop prudent méme, éviterait évidemment les
pertes dans une maison, mais il supprimerait, de ce fait, un
chiffre considérable d’affaires. Le résultat de son rigorisme
serait donc négatif. Il s’agit d’avoir du “flair,” comme on
dit, et de savoir risquer & bon escient pour arriver a un ré-
sultat satisfaisant.

Les sources de renseignements sont connues, nous n'y
reviendrons pas, mais nous voulons attirer l'attention de
ceux qui ont a prendre une décision, en matiére de crédit,
sur ce fait que les investigations personnelles sont souvent
plus précieuses que toutes autres et qu’il est nécessaire d'y
recourir.

Dans les grosses maisons, les voyageurs trop souvent ne
s'occupent que d'une chose: “prendre des ordres,” ils ne
s'occupent guére de la valeur du client; le principal pour
eux, cest d’obtenir des commandes. 1l y aurait, sous ce rap-
port, quelque modification a4 apporter au réole du voyageur.
Il devrait étre porteur d’'un bulletin 4 remplir pour chaque
ordre pris, mentionnant les indications qu'il a pu recueillies
chez les intéressés et les références que ceux-ci lui auront
données, etc.

Sans doute, un voyageur saura rarement discerner la
valeur exacte d'un crédit, son_désir de faire des clients I'a-
veugle sur ce point, et I'on ne saurait, en somme, lui repro-
cher cette fougue hasardeuse; mais ses notes pourraient étre
d’un’ grand intérét pour celui auquel il incombe de se pronon-
cer en dernier ressort; elles lui seraient un précieux auxiliaire
au point de vue de la proportion des pertes.

Pour décider du crédit a faire 2 un ancien client, on doit
prendre en considération son compte au grand livre; si les
affaires précédentes ont apporté un bénéfice satisfaisant a la
maison, on peut courir le risque d’un nouveau crédit sans
s'attarder a prendre des renseignements, ce qui nuirait au
prompt envoi.

Dans cet ordre d'idées, le grand livre devrait porter a
chaque folio une contre-marque faite par 'employé chargé
des renseignements ou le patron lui-méme et spécifiant non
pas le "“bon ¢rédit”, mais “le risque possible”, De cette fa-
con, les commandes pourraient étre exécutées plus rapide-
ment, il y aurait économie de temps pour la maison, et pour
le client plus grande satisfaction dans les livraisons.

CONTRE LA FUSION DES COMPAGNIES DE
TRAMWAYS.

Le Conseil de la “Board of Trade” adopte une résolution &
ce sujet.

Le Conseil de la “Board of Trade” de Montréal réuni l¢
8 courant se déclarait nettement contre le projet de fusion
des tramways et adoptait une résolution a l'effet d’en com-
battre I'application, ce projet ne servant pas les intéréts de
la ville.

Le rapport officiel de cette réunion disait: “Le comité
auquel fut soumis le projet de réorganisation des Tramways
de Montréal déclare adopter unaniment, aprés discussion et
communication 4 la Chambre des Commissaires et au Con-
seil de Ville, la résolution suivante:

Aprés avoir étudié minutieusement 'amalgame proposé
de la Montreal Street Railway Company, la Montreal Park
et I'Island Railway Company, la Montreal Terminal Railway
Company et la Public Service Corporation et I'acquisition de
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ces diverses compagnies par la Compagnie des Tramways de
Montréal, le Conseil de 1a Board of Trade se déclare d’accord
avec la conclusion du rapport de la Chambre des Commis-
saires spécifiant qu'elle ne s’oppose nullement a la consolida-
tion des lignes de tramways en question, sous le régime d'un
contrat ou d'une franchise dument acceptée par les compa-
gnies sur une base telle; que les intéréts de la ville seraient
sauvegardés, mais la Chambre des Commissaires considére
que le projet soumis a l'approbation de la Commission des
Utilités Publiques de la Province de Québec n'est pas dans
Iintérét de la ville et déclare qu’elle s’y opposera.”

Messieurs Reford, Drummond et Gordon exposérent a
la méme assemblée qu’ils avaient été requs par Sir Lomer
Gouin, premier ministre de la province de Québec, et par
I'hon. Mackenzie, trésorier, auxquels ils présentérent une pé-

tition rappelant que le Conseil avait protesté par deux fois -

contre la taxe sur les corporations commerciales et qu'il
continuait & désapprouver une telle taxation, la trouvant,con-
traire aux affaires de la province. Le but de la pétition était
de renouveler la demande pressante d'une bonne réduction
de la dite taxe.

La réponse du premier ministre de la province de Qué-
bec fut publiée par tous les journaux, elle comportait que les
grosses dépenses pour l’éducation technique ne pouvaient
etre réduites et que la diminution de la taxe était impossible.

La délégation fit ressortir qu’elle ne visait pas 4 réduire
le Revenu provincial qui était employé si sagement aux né-
cessités d’éducation de la province, mais a spécifier qu'il de-
vait étre constitué par un collége électoral plus étendu au
lieu d’étre prélevé sur un nombre limité de corporations
commerciales. A ceci, Sir Lomer Gouin répondit qu’il avise-
rait sur les moyens nouveaux d’application de la taxe, soit
sur le capital, soit sur le revenu annuel, etc., etc., et il priait
en conséquence les représentants de cette Chambre et autres
associations présentes i 'entretien de lui soumettre des pro-
jets dans ce sens.

La Chambre de Commerce a présenté ensuite une réso-
lution dans le but de permettre aux gouvernements coloniaux
d'accréditer eux-mémes des agents commerciaux auprés des
gouvernements étrangers, en donnant a ceux-ci une place
¢gale 4 celle des consuls. Une plus ample discussion de ce
projet fut reportée a la prochaine assemblée.

Etaient présents a cette réunion: R. W. Reford, premier
vice-président, faisant office de président; Huntly R. Drum-
mond, second vice-président; Norman Wight, trésorier; Jas.
Elmsly, R. A. Brock, D. W. Campbell, Armand Chaput, R. J.
Dale, Chas. B. Gordon, John A. Gun, J. A. Hardisty, L. L.
Henderson, Jos. Quintal, Wm. Starke.

&
COMPAGNIES INCORPOREES.

Des lettres patentes ont été accordées par le Lieutenant-
(zouverneur de la province de Québec incorporant:

“La Compagnie Archambault, Bousquet, Limitée,” agen-
ce et courtage de biens meubles et immeubles, et d’assurance,
construction, amélioration et décoration de maisons et autres
hatisses, travaux de tous genres, et commerce général de ma-
tériaux de construction, installations, décorations, etc., a
Montréal. Capital-actions, $20,000.00.

“Modern Garage Company,” construction en tout ou en
partie, réparation, commerce général et louage d’automo-

’

biles, chars, carosses, voitures de place et autres, omnibus,
bicyclette, moto-cyclettes, bateaux, ballons, aéroplanes, etc.,
¢t garage ou emmagasinage des objets ci-dessus mentionnés,
a Montréal. Capital-actions, $10,000.00. !

LA FUSION DES TRAMWAYS.

La Commission des Services d’Utilité Publique donne une
décision en sa faveur.

~

Ceux qui suivirent les rapports concernant cette ques-
tion de la fusion des tramways de Montréal se rappelleront
que bien que cette proposition fiit acceptée par une majorité
de voix a l'assemblée spéciale de la compagnie, des opposi-
tions surgirent, décidées a en entraver I'exécution.

La Ville souleva des objections, invitant la Commission
des Utilités Publiques a en prendre considération pour moti-
ver son refus d'autorisation, mais celle-ci, aprés examen, dé-
clara que ce projet n'était pas de nature a porter atteinte a
I'intérét public et qu'en conséquence elle ne pouvait s’y op-
poser.

La compagnie des tramways paiera $1,147,000 pour le
rachat des obligations de la “Public Service Corporation”.
Elle assurera toutes les obligations et les entreprises des
trois autres compagnies et paiera pour chaque groupe de cing
actions du Montréa] Street Railway $438.75 en argent, $800 d¢
débentures 4 5 pour cent et $100 d’actions ordinaires. Comme
le capital du Street Railway est de $10,000,000 au pair, ceci
représente $8,775,000 en argent, $16,000,000 de débentures
a 5 pour cent et $2,000,000 d"actions ordinaires. Pour faire
face 4 ses nouvelles obligations, la compagnie fera une émis-
sion de $9,000,000 en bons de premiére hypothéque i 5 pour
cent qui se vendront a 9s.

La fusion des tramways est donc une chose acceptée et
décidée. Reste la question de la durée du ¢ontrat. Elle ne
sera pas interprétée de fagon semblable de part et d’autre et
'on peut prévoir que la lutte est loin d'étre terminée.

Lorsque I'ennui étreint mon coeur et ma pensée,
Que la sombre douleur chasse mon idéal,

Pour rendre plus joyeux le cours de mes idées,
Je ne veux que fumer...

J’en étais 13 de ma tentative poétique quand mon cousin
entra en coup de vent dans ma chambre. Je n'eus pas le
temps de cacher le papier et il lut par-dessus mon épaule.
Me regardant fixement et se cognant le front de l'index, il
me dit: — Ca ne va pas mieux? — Non, je ne peux pas trou-
ver de rime a idéal. — 1l y a bien animal, mais elle n’est guere
riche. Elle irait cependant aussi bien que pensée et idées, qui
riment & peu prés autant que phonoraphe et fromage. Décidé-
ment, tu es idiot! — Donne-moi donc une rime, cela vaudra
mieux que de m'injurier aussi platement. — Mon cher, je nc
saisis pas bien ton idée. Tu veux fumer, dit-tu dans ton vers
saisis pas bien ton idée. Tu veux fumer, distu dans ton vers
pipe? — Non, une cigarette. Mais je ne lui trouve pas dec
nom et le mot Icigarette est trop long a cause de la césure.
— Eh bien! mets tout simplement ce que tout homme intelli-
gent mettrait a ta place:

Je ne veux que fumer une Sweet Caporal.
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REGLEMENTATION DES CAISSES DE RETRAITES
POUR LES EMPLOYES DANS UNE
MAISON DE COMMERCE.

Plusieurs maisons de commerce ont déja adopté ce sys-

teme d'établissement de caisses de retraites au profit de leurs

employés. En France, cette question, dite des “Retraites
ouvritres”, a été étudiée et solutionnée par le gouvernement,
I’Etat apportant son concours et participant a la formation
du capital destiné a assurer une rente, aux employés, dans
leur vieillesse.

Voyons quels peuvent étre ici les points essentiels de
cette organisation et comment peut en étre assuré le fonc-
tionnement: ,

1° Les fonds de retraites sont placés sous une rubrique
comportant le nom de la maison qui cn est civilement res-
ponsable.

2°. Des hommes de loi ont la charge du contrdle, des
opérations de versement et de distribution, et aussi du res-
pect des réglements.

3° Pour faciliter la gérance de ces biens de réserve, s'il
se peut, les directeurs ou actionnaires de la maison, forment
un comité exécutif, ayant a sa téte un président. Ce conseil
d’administration est chargé d’étudier et d’établir les régle-

ments du fonctionnement. La réunion du Conseil peut étre -

exigée par l'un des membres.

4° La contribution de chaque employé a la formation
de ce¢fonds de réserve est fixée a 2 pour cent de son salaire
annuel (le prélévement de cette somme, sur les appointe-
ments des employés, s’effectue en quatre fois, au cours de
I'année).

5° Toute personne de 18 ans et plus (sauf les action-
naires ou les voyageurs), devra faire son apport a cette pro-
vision, et sera dés lors susceptible de participer a la réparti-
tion. (Par voyageur, nous entendons tout vendeur recevant
une commission en plus de son salaire fixe.)

6° La maison de commerce devra, chaque trimestre,
mettre en réserve, une somme égale au total des versements
des employés pendant la méme période, et cette somme sera
attribuée aux fonds de retraites.

7° Au cas de démission volontaire d'un employé, ou
de son renvoi, ou de sa transmutation du role d’employé a
celui de voyageur ou d’actionnaire, aussi bien qu'en cas de
déceés, tous les versement faits par l'intéressé aux fonds de
retraites, lui seront remboursés, ou reviendront a ses héri-
tiers légaux, addition faite d’un intérét de 3 pour cent l'an.
Bien entendu, les sommes que cette personne aurait pu tou-
cher, provenant de cette réserve, devront étre déduites. L’in-
térét sera calculé sur le total des versements en fin d’année,
autrement dit par la méthode d’intéréts composés annuels.

La décision d'un renvoi sera entiérement laissée a la mai-
son, :mais son jugement devra étre conforme a la loi et a
I'équité, donnant la preuve incontestable que le congédie-
ment est bien nécessité par un manquement ou une raison
grave.

8° Les employés hommes, au service de la maison de-
puis 15 ans et plus, pourront, quand ils auront atteint 'age de
65 ans, obtenir l'autorisation de quitter leur emploi. Le co-
mité se réserve également de mettre a la retraite d’office, s'il
le juge a propos, ceux qui atteignent cette limite d’age.

Les employées femmes, au service de la maison depuis
15 ans et plus, pourront, lorsqu’elles auront atteint I'ige de
60 ans, obtenir l'autorisation de quitter leur emploi ou étre
mises a la retraite d’office, par le comité.

Tout employé prenant sa retraite, ou étant mis a la re-
traite, recevra deux fois par semaine, de la caisse de retraites,
a dater de son départ, une somme égale 3 la moitié de son
salaire hebdomadaire, durant les cinq derniéres années de
fonction, a la condition qu'il ne touche pas plus de $1,000 par
an. Cette répartition s'éteindra, si elle dépasse le nombre
des années de versements de I'employé. Un employé qui
aura versé pendant 15 ans aura droit a 15 ans de retraite, pas

plus. Toutefois, celui qui aura contribué a verser aux fonds.

de retraites pendant 20 ans et plus, se verra alloué sa pen-

sion, sans aucune restrictior, toute sa vie durant. Le comité
pourra améliorer la retraite des employés qui, ayant participé
a la formation de cette caisse, depuis sa fondation, n’auraient
pas, de par les réglements, une quote-part suffisante.

9° En régle générale, les employés hommes, agés de 63
ans, et les employées femmes, agées de 60 ans, devront se re-
tirer, 4 moins que pour une raison ou pour une autre, la mai-
son sollicite la continuation de leur concours. Mais, a dater
de cette limité, s'ils restent dans la maison, la pension leur
sera versée. Tout employé a son poste depuis 25 ans, et igé
de 65 ans, qui aura contribué aux versements depuis la fon-
dation de la caisse de retraites, touchera sa pension, toute sa
vie durant, sans considération du nombre de ses versements
antérieurs.

10° Un employé qui, avant la limite d’age, serait atteint
d’'une maladie, ou serait dans un état de santé l'obligeant a
cesser son travail, pourra, (aprés justification au comité, de
son incapacité involontaire), recevoir sa retraite, tout comme
s'il avait 1'age requis. Mais si, par la suite, sa guérison lui
permet de réintégrer son emploi, il ne participera plus 4 la
dite pension, jusqu'au jour ou il aura atteint la limite d'age
fixée.

Le comité sera seul juge de l'incapacité d’un employé, et
si ce dernier a fait des versements a la caisse de retraites, au
moment de son renvoi il lui sera alloué une compensation.
Si l'incapacité est le résultat de 'intempérance ou de toute
autre cause étrangére au service, aucune pension ne pourra
étre réclamée.

Si un employé mis a la retraite d’office, prend une autre
situation, sa pension est suspendue, 3 moins que le comité
exécutif ne lui en ait donné 'autorisation.

Si un employé pensionné est incapable de gérer son ar-
gent, par suite de troubles de téte ou autre infirmité physique
ou morale, le comité pourra, 4 sa convenance, verser sa pen-
sion entre les mains d'un proche parent, d’'un gardien fidéle,
ou d’'un ami intime.

11° Pendant les cinq ans qui suivront le décés d’un em-
ployé pensionné, une allocation égale i la moitié de sa re-
traite sera versée d sa veuve. En cas de contractation, par
cette derniére, d’'un nouveau mariage, l’allocation sera sup-
primée. Au cas de décés de la veuve, si elle laisse des en-
fants, I'allocation leur sera payée, ou versée i un tuteur, jus-
qu’a ce que l'ainé ait atteint 18 ans. Tout enfant atteignant
cet age, n'aura plus droit A cette semi-pension, mais ses ca-
dets en bénéficieront. De méme s'il se marie. De toute fa-
con, jamais cette allocation ne sera versée passé le délai de
cing ans aprés la mort du pensionné.

Le veuf d'une femme pensionné n'aura droit 4 aucune re-
traite. Mais ses enfants en bénéficieront dans les mémes
proportions et aux mémes conditions que ci-dessus.

Une femme qui aurait épousé un employé pensionné,
aprés sa mise a la retraite, n'aurait droit & aucune allocation.
Quant aux enfants, issus de ce mariage, ils pourraient en b¢-
néficier a la condition que leur mére fut décédée avant leur
pére.

NOTA. — Les provisions accordées aux veuves et aux
enfants des pensionnés pourront étre réduites ou supprimées
par le comité exécutif, s'il le juge a propos.

12° Les dites réglementations de la caisse des retraites
peuvent étre modifiées & chaque réunion par le vote du co-
mité, pourvu que les changements apportés n’annulent pas
'obligation de la maison de rembourser, éventuellement, 2
chaque employé, tout I'argent qu’il aura versé i cette caisse.
augmenté d'un intérét de 3 pour cent par an. (Déduction
faite, naturellement, des sommes qu'il aura pu percevoir sur
cette caisse.) .

13° Toute somme d'argent payée en vertu des condi-
tions stipulées ci-dessus devra provenir de la caisse de re-
traites.

14°  Cette caisse pourra étre liquidée en tous temps, par
le vote de la majorité des actionnaires de la maison. Dan:
ce cas, les employés devront étre remboursés de leurs verse-
ments aux conditions du paragraphe 12. Quant aux fonds
restant disponi?les, aprés ce remboursement, ils seront ver-
sés au trésor général de la maison.




LE PRIX COURANT

LA FACON DE S’ATTIRER UNE' CLIENTELE
PERMANENTE.

La fagon de conduire et de diriger son commerce est,
suivant qu'elle est bonne ou mauvaise, la meilleure ou la pire
réclame, et, si vous n'avez pas autant de clients que la situa-
tion de votre magasin vous permet d'en espérer, c’est que
vous ne faites pas tout ce qu'il est possible de faire pour at-
tirer la clientéle, c’est qu'il y a une lacune dans le rouage de
votre maison et que quelque chose cloche dans son organisa-
tion ou dans ses rapports avec le public.

Une affaire bien tenue se fait de la réclame par elle-
meéme et attire la clientéle par sa propre renommée, c’est
pourquoi il est indispensable d’user des meilleures méthodes
pour arriver a ce résultat. . Ne croyez pas qu'il faille des
connaissances absolument spéciales et un cerveau supérieur;
il suffit d'un peu d’intelligence, d’attention soutenue et de
personnalité.

Votre succés dépend de ce que le monde pensera de
" vous. Mettez-vous donc i la place du public, et voyez com-
ment vous lui apparaissez, jugez-vous en conscience, impar-
tialement, comme s'il s’agissait de dire votre opinion sur un
ctranger, et notez les points faibles que vous ne manquerez
pas de remarquer.

Il'y a tout un faisceau d’éléments de succés qu'on ne
saurait trop recommander et auxquels il est bon de revenir a
tous moments; c'est comme le “leitmotiv’ du commerce et
ce sont ces enseignements bénins a premiére vue, parce que

répétés souvent, qui forment la véritable base de la science
des affaires.

Tenez votre trottoir dans un parfait état de propreté,
surtout par mauvais temps. Que vos vitrines soient toujours

nettes @ l'intérieur et a l'extérieur. Changez souvent I'éta-
lage de vos devantures.

Employez des inscfiptions simples et plaisantes, qui at-
tirent I'attention du public sur le prix, la qualité et la nou-
veauté de vos articles.

Que vos vitrines, votre plancher et vos comptoirs ré-
jouissent le regard par leur propreté impeccable; pour pro-
duire cet effet de satisfaction de la part du public, il faut un
bon éclairage, or, la clarté et la malpropreté ne vont pas en-
semble. Les trois choses le meilleur marché sur terre sont
I'air, 'eau et la lumiére, mais combien il en est qui ne savent
pas en profiter. Un aérage bien compris n’est pas une ques-
tion a négliger; on oublie trop souvent d’apporter ses soins
a la ventilation, alors qu’une ventilation défectueuse peut de-
venir trés malsaine et provoquer, aussi bien chez les em-
ployés que chez les visiteurs de graves affections. Que votre
magasin soit bien éclairé, a l'intérieur comme 3 I'extérieur,
sachez établir chez vous une lumiére douce, mais suffisante
qui ne fatiguera pas les yeux du client et dont il appréciera
la mesure.

Rappelez-vous que les choses originales attirent tou-
Jours l'attention, et sans pour cela verser dans I'excentricité,
iaites quelque chose qui sorte de P'ordinaire; mais méfiez-

vous, entre l'originalité et le ridicule, il n’y a qu'un tout
petit pas.

Veillez & la propreté de vos employés, qu'ils aient tou- .

Jours des cols bien blancs; vos marchandises seront dépré-
vices et désavantagées si elles sont présentées par des mains
sales. Ayez des lavabos munis de savon pour permettre a
vos vendeurs de se laver les mains plusieurs fois par jour,
~il est nécessaire.

N'ayez pas cette idée, qu'une réduction de prix vous at-
tirera de la clientéle; la petlte différence que vous pourrez
faire sur un article, n'a pour ainsi dire pas de valeur, en re-
sard de la qualité de l'objet, de la politesse et de la bonne
'enue du vendeur qui le présente.
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La livraison des marchandises.

Une fois la vente terminée, votre role de fournisseur
n'est pas complétement rempli, vous devez livrer la mar-
chandise. Si, pour ce faire, vous employez des voitures de
livraison, rappelez-vous que ce véhicule sera un représentant
muet de votre maison, veillez en conséquence, a ce qu'il soit
propre et ait bonne apparence; une voiture couverte de boue
ete e poussiére, trainée par des chevaux étiques qui trébu-
chent a chaque pas, et conduits par des cochers inexpéri-
mentés, n'offrira pas précisément un aspect engageant. Si
vous employez des livreurs, pour porter les articles a3 domi-
cile, fournissez-leur un uniforme simple et propre. La bonne
tenue de ces employés ruraux sera une excellente note pour
vous.

La meilleure réclame du monde, et la muins coiiteuse, est
celle qui est faite de bouche a bouche, par vos clients, la ré-
percusison cst certaine, c'est un écho qui vous rapportera
maints profits. C’est pourquoi vous devez servir vos clients
a leur entiére satisfaction, qu'ils deviennent pous vous une
réclame ambulante, par les éloges qu'ils feront de vos pro-
cédés a leur égard. Un client mécontent de votre maniére de
faire, se gardera bien de vous recommander i ses amis, (pas
meme a ses ennemis, s'il en a), et il y a gros 4 parier que si
on lui demande avis sur votre maison, il ne tarira pas de
malédictions contre elle.

Les annonces.

Si I'importance de votre commerce vous amenc a faire
de la réclame dans les journaux, dans les endroits publics,
les rues, les tramways, etc., sachez que 'annonce la plus effi-
cace est celle qui est la plus simple et la plus compréhensible.
Votre concurrent immédiat peut louer dans un journal le
méme emplacement que vous pour faire sa réclame, ses an-
nonces peuvent étre aussi voyantes que les votres, tout dé-
pendra donc de la fagon dont vous les composerez.

Ne permettez pas aux imprimeurs de bigarrer vos récla-
mes de vingt caractéres différents, 'uniformité en pareille

;,manere a un véritable cachet d’élégance. Evitez également

les enluminures puériles 3 moins qu’elles n’aient trait 4 votre
commerce. Ne vous dites pas en faisant votre annonce: “Il
faut que j'en prenne pour mon argent”. Partant de cette
idée, vous feriez un placard long et difficile a lire, de fagon &
ne pas perdre un pouce de la place qui vous est réservée;
I'effet serait manqué totalement. Laissez au contraire de
grands espaces entre chaque ligne, la lecture en sera beau-
coup plus aisée.

Si vous annoncez une vente d’occasions, faites regsortir
les prix avantageux. Mais si vous annoncez des articles cou-
rants a des prix réguliers, mettez en avant la qualité. Men-
tionnez 'excellence de votre service, l'attention de vos em-
ployés aux désirs des clients, les livraisons rapides, les faci-
lités d’échange, pour les articles ne convenant pas.

Spécifiez bien ce qui fait la qualité de vos articles, mais
ne dites pas de choses qui ne soient pas vraies. La franchise
et la simplicité attireront plus la clientéle, que n'importe
quelle anponce visant 4 trop d’originalité. Li, comme ail-
leurs, “le' mieux est souvent I'’ennemi du bien”.

Instruisez vos employés.

Vos employés sont les promoteurs de votre succés. Un
employé parfaitement au courant et bien stylé, effectuera
plus de ventes, donnera plus de satisfaction aux clients, com-
mettra moins d’erreurs, et participera plus i la prospérité
d’une maison qu'un ignorant.

Le meilleur moyen d’obtenir toute une phalange d’em-
ployés d’élite, est de leur faire un cours, ou ils apprendront
tout ce qu'il est nécessaire de savoir et de connaitre dans
leur emploi. Non seulement vous leur inculquerez vos idées,
mais vous pourrez en recevoir d’eux de trés personnelles.
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Augmentant la valeur de chacun, vous augmenterez la valeur
de votre maison.

Avant d'organiser un tel cours, parlez-en a vos employés
et tachez d’'obtenir I'approbation de la majorité. Tenez ce
cours dans la soirée) afin qu'il n'y ait pas d’interruption; une
fois par semaine ou toutes les deux semaines, pour ne pas
accaparer trop du temps libre des intéressés, qui pourraient
s’en lasser. Annoncez a l'avance ces assemblées et invitez
chaque employé a formuler les critiques qui lui semblent ju-
dicieuses sur la marche de votre maison. Demandez-leur
leur appréciation sur tel procédé que vous adoptez. Ne pro-
longez pas trop ces réunions, n'y traitez qu'un seul sujet cha-
que fois, mais développez-le i fond. Les questions a aborder
sont multiples:

Apprenez a vos employés a étre soigneux de leur per-
sonne; d avoir toujours le visage, les mains et les ongles bien
propres; les cheveux soigneusement entretenus; le linge
blanc, les souliers cirés. Tous ces menus détails leur donne-
ront une meilleure apparence que le port de jolis habits.

Parlez-leur de la grande force qu'est la politesse dans le
commerce; enseignez-leur la courtoisie et l'affabilité a 1'é-
gard du client.

Démontrez-leur la fagon de servir un client avec ama-
bilité et promptitude. Citez-leur des exemples facheux que le
contraire de ces pratiques peut amener. En deux mots, ex-
pliquez-leur comment ils doivent s’y prendre pour faire pa-
tienter un client lorsqu'ils sont occupés a en servir un autre.
Dites-leur d’étre toujours de bonne humeur et accommo-
dants.

Recommandez-leur I'attention. Combien de clients sont
perdus par I'inattention d'un employé et par les erreurs qu'il
commet.

Enfin, apprenez a vos employés a faire toutes choses:
a tenir une caisse, une. comptabilité, un stock, tout comme a
faire un paquet et a le ficeler.

L’art de vendre.

Ayez de bons vendeurs, vos ventes augmenteront. Un
employé qui connait son affaire, saura suggérer habilement
au client I'idée d’acheter tel ou tel article de votre stock.
Grace a lui, vous aurez rarement de ces “fonds de magasin”
dont il est si difficile de se défaire et qui constituent une
perte. De méme qu'un bon vendeur doit veiller 3 son exté-
rieur et soigner sa tenue, de méme il doit faire la toilette de
son comptoir et s'ingénier 4 lui donner le méme cachet qui le
caractérise personnellement. Il est bon d'assigner i chacun
un comptoir dont il aura & assurer l'arrangement et la dispo-
sition; ce sera un moyen de permettre a chaque employé de
donner libre cours & son imagination et i son initiative.
L’étalage de la devanture demande un soin spécial, c’est une
réclame de tous les instants et pour laquelle on ne saurait
trop prendre de conseils.

Recommandez & vos employés une réserve de bon aloi
en dehors de leur travail; leur mauvaise conduite porterait
atteinte 4 la réputation de votre maison, en méme temps
qu'elle gicherait leur situation et leur avenir. Nombre de
clients sont perdus par une réflexion étourdie faite par un
employé, en dehors des affaires.

Les fréquentations.

Vous connaissez le proverbe: “Dis-moi qui tu fréquentes

et je te dirai qui tu es”. Attirez donc I'attention de vos em-

ployés sur le choix de leurs relations; les mauvaises fréquen-
tations ont tot fait de détourner les serviteurs fideles du droit
chemin; elles leur font contracter des habitudes et des goiits
auxquels leur salaire ne peut subvenir.

En résumé, instruisez vos employés, faites-en de bons

vendeurs et des hommes d'affaires habiles et loyaux; ils
aimeront 4 voir que c’est sur eux que vous comptez pour ar-
river au succés et ils prendront intérét a vos affaires. Vous
créerez ainsi entre eux et vous, un lien solide de considéra-
tion mutuelle et il n'y aura pas place, dans vos rapports avec
eux, pour les sentiments de mesquinerie et d’antipathie.
Pour stimuler l'ardeur de vos vendeurs, donnez-leur un
tant pour cent, non seulement sur le chiffre de vente, mais
sur le' nombre de clients qu'ils auront servis. Enfin, soyez
bienveillant avec eux et vous serez assuré d'avoir des colla-
borateurs dévoués, méme et surtout, quand vous serez absent,

LES REVENUS DE LA VILLE DE MONTREAL.

Les revenus de la ville, il y a vingt ans, étaient de $1,-
746,000 et, I'année derniére, ils s’élevaient & $6,615,000, chiffre
presque quatre fols plus grand.

Vers 1885, les revenus augmentaient modestement de
$50,000 a $100,000 par an; mais au cours des récentes années,
des augmentations de $200,000 a $500,000 eurent lieu. Clest
¢n 1888 que les revenus atteignirent deux millions et, dix ans
aprés, ils dépassaient le chiffre de trois millions. En 1903, le
trésor de la ville recevait quatre millions et, I'année derniere,
le revenu total était de $6,615,000. Ce chiffre comprend $2,-
915,000 de taxes sur la propriété fonciére, et $1,026,000 d'ar-
rerages payés pendant I'année. Le reste du revenu est fournm
par la taxe d’eau, les marchée, les licences, la Cour du Rc—
corder, etc. Aprés la taxe sur la propriété fonciére, c'est’la
taxe d'eau qui rapporte la plus forte somme d’argent. Pour
I'année 1910, cette taxe est de $934,362, avec des arrérages de
$104,250, ce qui porte a plus d'un million de dollars le revenu
de la taxe d'eau.

Le tableau suivant montre l'augmentation des revenus
année par année depuis 1885 jusqu'a 1910:

1885 .. .. vt vt et ee e ev ee .. .. $1,746,020
1836 .. v vt e ee ee ee e ee ve .. 1,008850
1887 v vt it e e et e e e e .. 1,048,303
1888 .. .. .. .. o e ee ee e .. .. 2,005,411
1889 .. .. .. .. el el e e e .. 2,222,007

180 .. .. .t vt v i e e ee .. .. 2,240,031
1801 +v vt vi et et et ee v ee es .. 2,440,076
1802 v vu vt vt et et ee ev ee ee .. 2,458,052
1803 oo o e me e Gl esl ale e 2,651,155
1 h0 @0 DO e ©o o Qg 0p 06 of 2,743,335
xg o e el e e s we ww we ee (20757,000
1806 vi o5 v s se e s s sw sw we 2,866,001
1807 v v o e ws s ms ew w se ew 2,921,025
1898 .. .. vt v et et e et ev .. .. 3,078839
1800 .. .. et te et e ee et ee ee .. 3,004,728
I000 . o w5 we so 55 ov ew ww ww ws 3:157,014
TOOL v wo oic ois 55 5 sw ww sw s ss 3:433,235

1002 .. vt v eh e e ee et ee ee .e 3,379,219
1003 ++ v+ 4 ee ee ee e+ et ee ae .. 3,554,428
1904 «. v vv vt ee ee e ev o ev . .. 3,605,256
1008 = sat o st sl sk s de s s we 4,140,502
1906 .. .. .. .. .. 4,541,056
1007 v vu ve ee et ee ee ee ee .. .. 4,808,276
1008 .. .. .. .. v ee ee ee o we .. .. 5,238,244
1000 <= s 5o s s se sm s e e s 5,807.904
TOT0: ior o si e wis s s e 6,615,701

La ville'a un compte d'intéréts qui, en 1885, ne lui rappor-
tait que $24,001; mais cette somme a sextuplé, car l'anne¢
derniére, ces intéréts s'élevaient i $130,564.
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ACTIONS
Mon-
Défendeurs Demandeurs tants
Assomption
Bonin, J. A, .. .. .. Guerin, A. 500
Epiphanie
" Archambault, Henri .. ..
. Letourneau & I‘llS " Co. 117
Frehghsburg
Ihbbard, W. P.
. Hood W. T. esqual 223
Lac d’Ecosse
Peorie, Alex. ..
\lc(,ormlck & Lebourveau 286
Lachine
Mitchell, J. V. Paul .. .
McCormick Mfg. Co. "Ltd. 141
Lachute
Patterson, Sarah, J. (épouse de
Campbeli, Jos D.) .
Campbcll,] D. & Co. (Lachu-
te) < - ;
.. Hood W T, 163
Laprairie
\'euve Lussier, Louisa (épouse
de Rouiller, Fortunat .. ..
A Hébert, Alex. 199
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Hebert F. X, 1708
" Pointe-Claire
l.cgault, Pierre .. ..
Appleton, Ewing Ida Florence
: s . 2e classe
Rigaud
Proulx, Jos. .. .. Chartrand, E. 134
St-Clet
Martineau, Magloire, Jr.
e . .. Arsenault, Geo. 1999
" St- Elzéar de Laval
Pagé, Alphonse Monette, A. 248
Ste-Emélie
Beaulieu, J.
: Levy, H & Sons, Ltd. 175
: U St- -Frangois- de Sales
Labelle, Emile .. 5
e Charbonneau Chas. 1037

St-George Est
[.oubier, Adolbcrt el o
: . McCullough, A & CO 152
St-Jean d’Iberville

\la)rand J. F. .
2c Watterson J & Co Ltd. 213
. St-Lambert
Green, Albert .. .
. ..Ouellet & St-Pierre 217
St-Martin

llrre Theophx]e A
. .. Cie Moody & Fils 1
St-Pierre aux Liens
I anthier, Fer(Lmand -
e s Davld J H 141
"Ste- Rose

t:endron, F... .
. . Fleury, “F A M D. 120
St-Vincent de Paul
© rp. Paroisse St-Vincent de
Paul .
Delorme R, 1000
Westmount
ll.’l(‘()Ck, F. T oo eeo o
ol . Lamontagne, Chas. 100
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JUGEMENTS RENDUS
i Mon-
Défendeurs Demandeurs tants
) Cookshire
© pe, Rufus H. .. .. .. .. ..
o e Hochelaga Bank 1868

" Gracefield
Ihe Latourelle .. —

LE PRIX COURANT

. Gray, Wm. & Sons Co., Ltd. 49
Labelle

Marinier, Nap. .. .. .. .. .. ..

neney Carriage & Harness

T Co., Ltd.

Lachme

Soeurs de Ste-Anne ..
Montreal Water & Po“er Co

. . lére clfss‘c

Papmeauvnlic

Gauthier, J. Ovila .. .. .

uaudmr, . -’unstlde (Mom-

real)

Gauthier & I*rerc (Momredl)
A, .Lamontagne, Ltd. 505
Maisonneuve
I'ickier, Moses .. .. ..
tickler, M. & Co.

neuve)

(Maison-
e Lemneux,] F.
Montréal Sud
Caorp. du Vlllage de Montréal Sud
. .. Desmarteau, C.
St-Fidéle
Ludger .. ..

.. Lewis Br05 Ltd 118
St- Jacques l'Achxgan
Gibault, J. A,

Mount Royal Color & Varmsh

.. Co., Ltd. 136
'St-Lambert
Vacant Estate of Harriet Tabor

Mag. .. S5 sie ew I el s
e . O’Brien, J. A.

305

BBhereur,
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JUGEMENTS RENDUS
Mon.
Demandeurs tants
Berthier
Brule, Léopold .
Levy, H & Sons
Berthierville
Coulombe, J. A.
Lamontagne, "Ltd. 8
Bonaventure River
Sea Island Moss Co. ..
y Lewis Bros, Ltd 50

Défendeurs

Lt'd'. .30

Coteau Landing
Filiatrault, Stanislas .. .
e _— Mlller, R C 13
Grand’Mére
Lavergne, A. .. .. .. Ward, J. 97
Ile Perrot
Flynn, John La Sapvegarde 22
Lachine
Robert, D. ..
.. Charbonneau A (de) 21
\oung, R &D
.. .. The Cowan Co "Ltd. 26
\Iass:e Jos. : Bouchard B. 7
Lamarche, Nap. .. Bouchard, B. 8
Belair, Nap. .. .. Gauthier, E. 13
Walker, J. H. .. .. Strachan, ]. 18

Laprairie
Corp Paroisse de Laprairie ..
. Bisail, F. J. op et al 25
Longueml
Globensky, Armand .. .
j0 i Texhcovntch ‘\I 48

Maisonneuve
D’Aragon, J. H. .. Trudeau, I. 78
Baulne, Xavier .. .. Lemay, P. 4
Georffrion, V. .. .. Martel, J. 11
Hill, Rowland ... Raisch, G. 9
Relanger Thomas .. ..

. Garmaise, J ct al 10

Desogue " Arthur ..

Boxsseau, Eredenc ..

Gregory, M. L. L. (de) 45
Roblllard Jos. .. Blain, A. 5
Montebello

Castonguay, Z. .
. Letang Hrdw Co "Ltd. 89

3186

. I.)'esjardins J. renv.

768
Notre-Dame des Neiges
leusquc Edouard

. Moody, M. & Sons Co., Ltd. 13

Outremont

Cooper, F. W. .. Gervais, L. 42
Von Markel, 1. W. .. .. .. ..

- Bertrand, M. (de) 59
Goss, blmcon i

the McCormick Mfg Co., Ltd. 19

Pointe aux lrembles

Cornell, T. G. Lariviére; P. 12

Pointe Bleue
Villeneuve, Jean .. -
Moody, M. & bom Co Lt(l. 7
Rapid de LOngnal
lLaceile, Xavier .. . -
Moody, M. & Sons Co., Ltd 14
St-Gabriel le Brandon
Duchaine, Alfred ..

The McCormick \H.g Co Lt'(l.. 22
St- Hyacmthe
Turcotte, Jos. .. e e
Leonard, W.OF et al 24
St- Jacques lAchngan
Gibeau, J. A, .. .
Cie Rolhrd _] B & fil~. 49
~ St-Jacques des Piles
Gauthier,  Eloide .. .. .
McColl, J. B hors de cour
St-Joseph Sorel ;
l.ambert, Adela.rd .. d
. . La Sauvegarde 43
St-Lambert
Daveluy, Geo. .. Whelan, J. P. 8
St-Laurent

Desaulniers, J. A. ..
Desaulniers, J. A. ..

Doraxs A. et al 11
Cousmeau, Hector R

. Ledoux, H hors dc cour

. Benoit, B. 15

o St- Lazare
Piché, Jos. .. .. Castonguay, C. 4
St-Rémi
Jos dit Boileau

Poissant,
S . . Lavoie, G. renv.
Ste-Scholastxque

Charron, Z & Cie. ..
. Masson, D & Cle 36
Ste-Théreése
l.aurin, F. Desroches, H. 10
St- Zacharie

Gosselin, George ..
\iassey Harris Co., Ltd hors de cour
 St-Zotique
Ozé .. Bissonnette, A.,
Sherbrooke
Comptoir Général d’Escompte &
de Renseignement .
o Rheaume Eleodorc 36
Lel.mger ‘Art. Ji s Bonhomme P. 38
Thetford Mines
Morrison, Wm. J. .
S o Moody & Sons Co. 99
Valleyfield
Chatigny, R. .. Labrecque, J. E. 26
Vaudreuil
Ranger (Dc) C. E ..
: Paleseno S ct al renv.

Chevrier, renv.

Vercheres
Mongeon, Félix. .. Trudeau, W. 25
Verdun
Deyong, A. ..
COSmopohto