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The McCall Building,
236 & 246, 37éme rue Ouest, - - - NEW YORK.

q Cet édifice couvre une superficie de
six lots de la cité et a une hauteur de
dix étages en plus du soubassement,
Chacun des onze planchers contient un
espace de plus de 10,000 pieds carrés.
L'édifice entier est employé exclusive-
ment A la manufacture et & la vente des
célébres Patrons et Publications
de Modes McCall.

q Des centaines des principaux mar-
chands du pays visitent cet édifice an-
nuellement. C'est une révélation pour
la plupart d'entre eux. lls voient l'or-
ganisation de patrons la plus parfaite au
monde. Ils voient plus de 600 personnes
travaillant comme une unité, dans les
conditions les plus modemes et les plus
favorables, pour produire et distribuer
les patrons en papier pour robes, les
plus élégants, les plus simples et les
plus exacts—les Patrons McCall.
€ Nous aimerions que VOUS nous
rendiez visite, M. le Marchand. Nous
ferons que cela en vaille la peine pour
vous. Si, pour une raison quelconque,
vous ne pouvez pas venir, écrivez-nous
au moins pour avoir plus de renseigne-
ments sur nos marchandises et nos mé-
thodes d'affaires. Dans I'un ou l'autre
cas, I'obligation sera pour nous et non
pour vous. Que nous fassions affaires
ou non avec vous, vous apprendrez
pourquoi les Patrons McCall se
vendent beaucoup plus que les
patrons en papier de toute au-
tre marque en existence.

q Le burca\{ et la manufacture McCall canadiens, bien établis, I'établissement de Patrons le mieux outillé et le
plus vaste qui existe dans le Dominion, fait qu'il est possible d'offrir aux marchands canadiens les célébres Pa-
trons et Publications McCall concemant la mode avec tous les avantages de termes, prix, livraisons, etc.,
dont jouissent les commergants des Etats-Unis.

q ECRIVEZ DES MAINTENANT pour obtenir des échantillons gratuits et des renseignements com-
plets sur la vente exclusive de nos marchandises dans votre ville et dans le voisinage. Vous n’encourrez
aucune obligation sauf celle de considérer la question et de décider de ses mériles.

W= Adressez-vous au Bureau Principal, a NEW YORK.

La principale maison de Patrons en Papier d’Amérique.
e c ‘ 0 236 & 246, 37éme rue Ouest, New York.
O, CHICAGO. SAN FRANCISCO. TORONTO, Canada.

N'EST PAS DANS LE TRUST.  N'A DE LIAISON AVEC AUCUNE AUTRE MAISON.
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L'EXPOSITION DE MONTREAL

11l existe une Assoclation de 1'Exposi-
tion Industrielle de Montréal, qul a 6té
incorporée par un Acte du Parlement
Provinclal, sanctionné le 25 avril 1903.

Ce n'est certes phs de la faute des
hommes dévoués qui sont A la téte du
mouvement pour doter Montréal d'une
Exposition annuelle, si les choses ne sont
,as plus avancées & I'heure actuelle, mais
{l est bon de dire qu'elles sont entrées
dans une vole nettement définie et pra-
tique :

Les directeurs de I'Association se sont
réunis mercredi, sous la présidence de M.
Hormisdas Laporte et ont nommé une 4é
légation qui, le lendemain, devait se ren
dre auprdés de Sir Lomer Goufn afin de
savoir quand le gouvernement versera a
I'Association les $5,000 qu'il lui a promis.

Le Consell Municipal de Montréal a, de
gon cOté, promis une somme de $10,000
qui doit étre versée au fonds de garantie
et qui n'a pas été payée.

La Cité de Montréal est également au-
torisée A garantir les obligations d'em-
prunt de 1'Association jusqu'd concurren-
ce de $600,000 contre une hypothdque sur
les terrains et les bitisses de la future
exposition. Jusqu'd présent, 1'emprunt n'a
pas été contracté et les terrains n'ont pas
été achetés

L’Association se compose de représen-
tants élus par le Consell de Ville de
Montréal; le Board of Trade; la Chambre
de Commerce; la ligue des Hommes d'Af-
faires; le Conseil des Arts et Manufac-
tures; 1'Association des Hoteliers. Y sont
aussi représentées: Dix des sociétés d'a-
griculture des environs, toutes les com-
pagnies de chemins de fer, y compris le
Pacifique Canadien, le Grand-Trone et 1a
Compagnie des Tramways; 1'Association
de I'exposition hippique; 1'Association des
] uriers Canadiens; les i
lités suburbaines; la Cle de Navigation
Richelleu & Ontario; la Halle aux Blés;

I'Association des Arts; I'Association des
Marchands de Provisions, ete Et parmi
ges directeurs se trouvent quelques-uns
des négoclants et industriels les plus in-
fluents et les plus connus de Montréal
Le ministre de 'Agriculture du Canada et
celul de la Province de Québec en sont
les présidents honoraires

Le suceds de I'Exposition annuelle a
Toronto peut donner une indication de ce
qu'il est permis d'attendre icl

Dans les six derniéres années, les bé-
néfices nets de l'exposition de Toronto
forment un total de $236,271.65, soit prés
d'une moyenne de $40,000 par an.

Nous n'hésitons pas & dire que cette
somme est loin de représenter tout le bé-
néfice qu'en a retiré Toronto dont l'ex-
position est visitée annuellement par en-
viron 750,000 personnes.

Mais, de ces profits, une partie est con-
Ssacrée A de nouvelles bitisses el l'autre
partie est versée au Trésor de la Cité.
Les terrains, qui couvrent maintenant une
superficle de 200 acres, servent, sauf pen-
dant la période d'exposition, de pare pu-
blie, dont Montréal a grand besoin

1 exposition de Toronto, en 1907, a dé-
pensé $161,391.24; son revenu a 616 de
$203,265.08 et il en est résulté un profit
net de $41,873.84. En dehors de la some
me dépensée pour le personnel et les tra-
vaux par l'exposition méme et qui don-
nent de 'animation aux affaires, on peut
g'imaginer quelle impulsion peut donner
au commerce une exposition qul attire
750,000 personnes dépensant en moyenne
$2 et $3 chacune au bas mot.

Encore, ne sont-ce pas tous les avan-
tages qu'une ville retire de son exposi-
tion. 11 s'établit, alors que l'exposition
est ouverte, des relations d'affaires qui
persistent ensuite et laissent des traces
durables au profit du commerce et de
I'industrie de la Cité.

n'est besoin que d'un peu d’émulation
et d'esprit civique de la part des habi-
tants de Montréal pour qu'ils alent leur
exposition annuelle et que cette exposi-

tion obtlenne un plus grand succds méme
que celle de Toronto

Montréal offre malnts avantages pour
une ville d'Exposition: elle est la métro-
pole commerciale du Canada, le point ter-
minus de la navigation océanique ; son
port est devenu un port modéle au point
de vue de l'agencement et de I'outillage
pour un trafic intense; son pare de la
montagne et les promenades des environs
sont un attrait pour tout étranger ; elle
est d'un aceds facile par vole ferrée et par
eau: ses hotels offrent aux voyageurs
tout le confort voulu, leur nombre s'ac-
croft et les plus spacieux s'agrandissent.
D'année en année,“la ville augmente en
population, devient plus attrayante et il
ne manque pas de gens qui viendront
souvent sulvre ses progrés.

Maut les coeurs! afin qu'en 1910
Montréal commence la série de ses expo-
sitions annuelles!

LE DEBUT EN AFFAIRES

Il y a quelques jours, un jeune homme
d'une vingtaine d'années se présentait
dans le commeree de gros dans le but de
faire connaissance avec ses futurs four-
nisseurs.

Notre jeune campagnard avait le des-
geln, en effet, de s'établir. Sa mére lul
avait avancé quelques centaines de plas-
tres et il voulait, disaitdl, “courir sa
chance” en affaires.

Mals qu'allez-vous faire, lul demanda
un de ses fournisseurs en perspective,
avoe trois ou quatre cents piastres? Vous
n'irez pas loin

Oh! répondit le jeune homme, je ne
yeux pas monter une grosse affaire, je
veux simplement “runner” une “petite
husiness.”

—Vous avez raison, avec un petit capl-
tal comme le vOtre, vous ne pouvesz réelle
ment entreprendre qu'une bien petite af-
faire, car vous ne pouvez pas compter
obtenir beaucoup de crédit, puisque vous-
méme vous apportez si peu en affaires,
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quelgque expérience en affaires. Chez qui
avez-vons 6té employé avant de songer a
vous établir?

~—Mals nulle part.
avoir de l'expérience en affaires pour
“ punner ” une * petite business " comme
celle que je veux faire? Je pense bien
que je saural wm'en tirer

—Avezvous an moins suivi un cours

Estce qu'il faut

mis quelqurs années de plus et partir du
bon pled avec un capital suffisant pour
débuter.

Tcutes les branches du commerce sont
plus ou moins encombrées et pour réus-
sir maintenant, il faut étre mieux armé
qi'll n'était nécessaire autrefols. On
w'accorde de erédit qu'aux hommes d'af-
faires sérieux et ce n'est &tre ni sérieux,

Aucun facteur n'est auss! nécessalre
que le crédit dans le commerce et aucun
facteur n'est aussi nécessaire que la fran-
chige pour obtenir du erédit.

11 est relativement facile d'obtenir du
erédit une premidre fois, mais l'art con-
siste A maintenir ce crédit.

Le jeune homme qui dit: “Je ne 46

3 commercial? ni hommes d'affaires m'n’ de s'embarquer sire pas de crédit, achdte et je vends au
H —Mais non. A quoi cela me servirait- dans une entreprise qu'on ne connait pas comptant,” falt une erreur. Il est bon de
| fl pour les petites affairos que je veux et avec un capital notoirement insuffi- payer pr t. mals 8 " pas

faire? sant. - un @ de pak t au

P
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~Voulez-vous un consell, mon ami? 8i
vous avez l'intention de wvous établir,
commencez d'abord par faire votre ap-
prentissage du commerce auquel vous
vous destinez. Faites des économies que
yous ajouterez aux quelques centaines de
plagtres que votre mére consent A vous
donner et alors vous vous établirez dans
de meilleures conditions. Si vous ne sul-
vez pas mon conseil, il se passera peu de
mols avant que vous ayez mangé l'argent
de votre mére et que vous soyez en fail-
lite.

Ce que nous venons de raconter 1A
@'une fagon succincte, n'a pas été imagi-
pé A plaisir. L'histoire est vraie

Les agences mercantiles publient pé-
riodiquement des tableaux indiquant le
nombre des faillités survenues pendant
une période de trols, six mols et un an;
ainsl que les causes ayant provoqué ces
faillites,

Le nombre des faillites pour insuffisan-
¢e de capital, d'une part, et pour incom-
pétence en affaires, d'autre part, est con-
sidérable. Cela n'a rien de surprenant,
car trop de gens s'imaginent encore qu'il
suffit d'ouvrir boutigque pour gdarnir son
magasin de marchandises, le crédit de-
vant suppléer au défaut de capital.

11 faut noter que le crédit ne s'obtient
qu'd bon escient et contre garanties. Un
fournisseur ne demande pas toujours
des garanties matérielles & son client, il
se contente le plus souvent de garanties
morales. Un jeune homme qui débute
dans les affaires, sans capital pour ainsi
dire, qui n’apporte que quelques centai-
nes de piastres “empruntées” et qui ne
connaft absolument rien du commerce
qu'il entrepreud, n'offre aucune garantie
ni malérielle, ni morale et ne mérite aun-
cun crédit,

Parmi les commis qui nous lisent, il en
est peu, #'il en existe, qui ne songent &
g'établir quelque jour. Ces commis ac-
quidrent actuellement 'expérience néces-
saire & la conduite de leur future entre-
prise et nous espérons pour eux que cette
expérience sera aussi compléte que pos-
sible au de leur étab A

Mais nous croyons devoir les mettre
en garde contre trop de hdte & réaliser
leurs voeux. La question n'est pas sim-
plement de s'établir au plus tot, mais de
s'établir aver toutes les chances de ré

LE MARQUAGE DES MARCHANDISES
A EXPEDIER

Quand vous placez des ordres pour des
marchandises qui doivent étre expédiées
par une compagnie de transport, insistez
pour que l'expéditeur adresse les paquets
d'nne manidre convenable et qu'll évite
les abréviations.

L'expéditeur qui se fie & des initiales ou
des signes quand il marque la marchan-
dise qu'il expédie attire des ennuis A sa
firme et & lui-méme, au consignataire et
aux compagnies de transport. Les cais-
se8, les holtes, Jes “crates”, les paquets,
les marchandises de toute sorte et de
toute description devralent étre marqués
lisiblement de manidre & éviter tout dé-
l1al et toute perte probables.

Les maisons de vente en gros et les
malsons manufacturidres qui manquent
de se conformer aux Instructions expli-
cites données pour I'expédition en ce qui
concerne le marquage des marchandises
et l'adresse, s'apercevront que leurs ré-
clamations, en cas de t et de

car plus tard, quand vous demanderez du
crédit, vos créanclers penseront que quel-
que chose va mal

Ménagez-vous du crédit, que vous en
avez besoin ou non. Le crédit est une
bounne publicité et une alde fréquente,

Mettez un délal raisonnable au pale-
ment de vos factures, mals ne manques
pas de les payer.

Quand vous recevrez une lettre bréve,
brutale, vous demandant un réglement,
allez voir votre créancier, fixez une date
de palement, et tenez votre engagement.

Ne déclarez pas la somme que vous dé-
sirez payer, A molnis que vous ne soves
sfir de pouvoir la payer. Mais indiquez
la date exacte du palement et ne man-
quez pas A votre parole.

Supposez qu'un homme vous doive
$100, que vous lul réclamiez cette somme
et qu'il vous dise: “Volol $10 en acomp-
te; tel jour je feral un autre versement
et, aussl souvent que je le pourral, je
vous paieral quelque chose jusqu'd ce que
ma dette solt entidrement acquittée.”
Vous ne vous fAcherez pas contre cet

perte par suite de délais, seront traltées
légdrement par les compagnies de chemin
de fer et autres c les de t port.

voyant que ses intentions sont
bonnes et qu'il fait de son mieux.
Tant que votre créancler obtient de

Certalnes compagnies refusent d'accep-
ter des colly qui ne sont pas marqués
simplement et compldtement du nom et
de l'adresse du consignataire.

Les acheteurs peuvent alder & s'assu-
rer une bonne livralson en donnant des
inetructions détaillées pour l'expédition.
Toutefols, 11 est bon de se souvenir que
Texpéditeur qui comprend et surveille de
prds son département peut trds souvent
indiguer la vole que devra prendre une
consignation pour l'expédier avec avan-
tage et économie.

Les marchandises marquées clairement
sont livrées plus rapidement que celles
qui ne portent pas d'instructions claires.

Le commis qui s'objecte A faire une
chose paree qu'il n'a pas été engagé pour
cela, a bien des chances de n'avoir pas
d'avancement. -

L'expérience montre que le succds est
d0 moins aux aptitudes qu'au ztle. Celui
qui réussit est celui qui se doane corps
et &me & son travail.

vous chose chaque fois qu'il vous
écrit, cela le maintient en bonnes dispo-
sitions,

81 vous devez plus que vous ne pouvez
payer avee I'argent liquide dont vous dis-
posez, faites des palements au pro rata &
tous vos créanclers, WBerivez une lettre
dans laquelle vous direz que rien ne
vous plairait plus que d’envoyer un chd-
que pour le montant total de votre dette,
que ce palement prouve votre bonne vo-

. lonté et vos intentions loyales.

Restez en contact personnellement avec
vos créanciers. Parlezleur de vos plans
et de vos projets. Dites toujours la vé-
rité.

Il y a du sentiment en affaires. Les
créanclers sont gens de coeur et animés
de bonnes intentions.

Ils apprécien® les relations amicales et

écial la r Ne
croyez pas un mot de ce dicton absolu-
ment contraire A la vérité. “Il n’y a pas
de sentiment en affaires.”

Ne vous fAchez pas quand on vous ré.
clame de l'argent. Admettez que vous
8tes en retard dans vos palements et

spée
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dites & votre créancier que, pour com-
penser votre lenteur, vous avez une bonne
mémoire, que vous savez apprécler les
choses et que guelque jour vos achats se-
ront beaucoup plus considérables; ceux
qul sont vos amis maintenant en auront
certainement le bénéfice quand le mo-
ment viendra ol vous n'aurez plus besoin
de faveurs.

* Une conversation franche, honnéte a
1a plus grande importance. L'homme qui
accorde du crédit se souvient de 'homme
sincdre et prend son compte sous sa pro-
tection. 11 s'intéresse A votre succds
quand ce suceds a lleu

1l arrive souvent que le débutant en
affaires trouve le plus facilement du cré-
dit dans une banque ou chez un petit ma
nufacturier. 1l est plus facile d'entrer en
relations avec le petit créancier gu'avee
le gros financler indépendant,

La grande banque pése tous ses actes
Blle exige des garanties. Votre compte
dans unc grande banque n'est qu'un dé
tail accldentel, et le caissier est froid et
insensible.

La petite banque vous accorde plus
de temps et d'attention, elle s'intéresse
davantage 4 vous et se souvient de vous
mieux que la grande banque.

Bvitez de mauvais compagnons. Vous ne
pouvez pas aller aux courses, offrir des
diners arrosés de vins fins et inspirer
conflance A vos créanclers

Vous devez vous montrer digne de la
confiance qu'ils ont en vous, Il est de
votre devoir, cela fait partie du contrat,
d'dtre franc et digne de confiance.

Chaque fois qu'un homme chargé de
faire des recouvrements se fiche, allez
A lul et faitesdul un palement quelcon-
que; il se calmera.

Soyez reconnalssant. Ne craignez pas
@exprimer souvent votre gratitude.

Quand vous étes revenu A une bonne
situation financiére, ne quittez pas ceux
qui ne vous ont pas abandonné.

Rappelez-vous que le crédit est basé
sur la confiance en l'individu plutdt que
sur son compte en banque.

N'entrez pas dans des arguments gros-
slers ou des discussions. Soyez honné-
te. Jouez franc jen. Restez calme. Pliez
pour vaincre. Rejetez toute pensée de
vengeance,

Quand une maison de commerce ne
vous traite pas bien, rongez votre frein
jusqu'd ce que vous puissiez vous mettre
en relations avec quelque autre bonne
maison. Dites franchement & celle-cl la
cause de votre changement.

Le crédit est un subside, qui met en
bonne situation le commercant actif

L'usage ou l'abus du crédit détermine
le succeés ou l'insuccés d'un homme.

Maintenez votre crédit et si plus tard
yous échouez, votre passé sera en votre
faveur,

8i vous vous livrez A des vres

TISSUS ET NOUVEAUTES

malhonnétes, malheur & vous quand vous
échouez,

Rappelez-vous ces choses avee soin,
Restez en con

et avee vos créanclers,
tenez vos promesses, donnez des acomp-
tes quand vous ne pouvez pas payer en-
tidrement, soyez actif, honndte, ayez de
bonnes fréquentations, ne soyez pas un
“sport”. 8I vous mettez en pratique ces
maximes, on vous offrira de l'alde, au
lieu de vous en refuser.

DE L'ORIGINE DE LA PUBLICITE

En consldérant quel rang élevé la pu-
blicité moderne occupe et comme elle est
devenue une nécessité Impérieuse de la
vie actuelle, on pense involontairement
aux moyens pénibles et primitifs que de-
valent employer nos pdres lorsqu'ils vou
lalent louer une malson, demander un
domestique ou emprunter de l'argent. A
Londres — alnsl raconte J.B. Willlams
dans un article publié au “Nineteenth
Centudy” sur le service des annonces
londonien  d'autrefols — 'organisation
d'offices de publicithé date de l'année
1857; cependant, on trouve déj 'origine
de ceux-cl en 1637, quand Charles ler ac-
corda & un capitaine nommé Robert Tu
nes, le privildge d'organiser un bareau
auquel pouvalent s'adresser les messieurs
ne retrouvant pas quelque chose de leur
propriété; ensuite, les femmes voulant sa-
voir &1 leur marl vivait encore ou &'l
ftalt déjd mort, ete. Mais le capitaine
Tunes mourut peu aprds, — probable-
ment dans la guerre civile, — et le bu-
reau fondé par lul resta vingt ans dans
un état embryonnaire. En 1657, quel-
qu'un, dont on ne rapporte pas le nom,
s'appropria les ldées du capitaine Tunes
et ouvrit & Londres pas moins de huit
offices de publicité qu'il appela “Offices
of public advice”, Le but que poursuivit
ce précurseur anonyme de nos courtiers
d’annonces était émis dans un prospec-
tus imprimé qu'il mit en circulation par
milliers d'exemplaires, Celui qui voulait
vendre ou acheter quelque chose inscri-
valt son nom dans une liste déposée au
bureau en désignant exactement la cho-
se qu'il offrait ou désirait. En payant
une petite somme, il obtint le droit de
voir figurer son nom, outre l'offre ou la
demande, plusieurs fols 1'une prés de 'au-
tre dans une feullle d'annonces; cette
dernidre qui s'appelait “The Public Ad-
viser”, parut tous les mardis, la premidre
fois le 12 mal 1657, Blle se composait
de 16 pages inquarto, cofitait un penny
et ne contenait que des annonces ouv des
nouvelles analogues. Blle rapporta’ la
liste drs malsons A louer, des indicatiois
sur l'arrivée ou le départ des diligences
mettant Londres en communication avec
la province, la liste des vaisseaux atten-
dant un chargement, des offres et des de-

des d ete. Cependant, les

Newbooks, comme on appelait alors les
journaux, commencérent aussi § faire pa-
raitre des nouvelles. Le premier fut Im
primé au mois d'avril 1647. Marchamont
Nedham inséra quelques annonces dans
son “Mercurius politicles”, Mals le vral
organisateur de la publicité, comme nous
la comprenons, fut Olivier Williams, qui
acheta le privilege royal & la veuve du
capitaine Tunes et ‘nstitua plusieurs bu
reaux d'annonces dans la City.

(Le Moniteur de la Cordonnerie.)

FAITES BON ACCUEIL AUX CLIENTS

1l est un élément dans un magasin
qui alde A& la vente des marchandises,
c'est aprés de bonnes marchandises et
de bons prix, le bon accuell fait aux
clients par les commis. Tout vendeur
vous dira qu'il est deux fois plus facile
de vendre un article A des clients lors-
que ceux-ci sont de bonne humeur; aussi
la premidre chose A faire est de les met
tre aussitot que possible dans cet état
d'esprit agréable, s'ils n'y sont pas déin
et, s'lls y sont, il faut tAcher de les met-
tre ‘encore de meilleure humeur. Quel-
ques paroles de bienvenue valent “une
douzaine de ~aluts cérémonienx, qui font
que le client pense qu'il vous a interrom-
pu & un moment précieux de vos occupa-
tions, qu'il a mis le pied sur quelque ter-
rain défendu ou mieux, que le commie
attend dans l'espoir que guelque autre
vendeur sera obligé de servir le client.

Cette manidre de faire est un bien
mauvais moyen de conserver la clientdle.
L2 client qui sent que sa présence est un
ennui, ge décide bientdt A faire ses achats
allieurs; mals lorsque le vendeur s'avan-
ce rapidement A sa rencontre avee un
accueil almable, une impregsion favorable
est immédiatement créée.

1l faut avoir soin de nme pas exagérer
votre accuell amical. Si vous connals
sez un peu les divers membres de la fa-
mille, i1 est bon de vous informer d'eux,
mals n'envoyez pas vos respects 4 une
personne de la famille, sans 8tre absolu-
ment siir qu'elle est toujours de ce
monde. Une erreur de ce genre ne fe-
rait gue prouver votre affectation en la
matidre.

8i, pour quelque raison, une personne
juge & propos d'attendre un peu aprés
avoir fait ses achats, le méme élément de
bonne humeur devrait subsister et tous les
efforts devralent étre faits pour que cette
personne se sente la bienvenue,

Le client est I'hdte du magasin. 8i
vous avez été bien élevé, vous savez com-
ment on doit traiter un hote. Traitez

vous les gens qui entrent dans le maga-
sin, comme sl vous désiriez personnelle-
ment qu'ils reviennent?
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GANTS EN SOIE ET LISLE POUR LE PRINTEMPS I310

Ce mois-ci nos voyageurs commencent i montrer des échantillons des

MEILLEURES VALEURS QUI AIENT JAMAIS E1E OFFERTES AU COMMERCE CANADIEN

Les conditions du marc Iu allemand, pendant los mois de mai et de juin, ont fait descendre les
prix & un niveau plus bas que celui atteint au cours de nombreuses années , et nous avons alors
placé nos contrats.

Nous offrirons un assortiment plus considérable que jams ais et nous attirons I'attention sur les

prix suivants :

Gants lil‘c.l'll‘l Extra-Fins, se détaillant Gants en VERITABLE Lisle J’uqnlrd -o
a
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250 détaillant & k3
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Gants en Lisle rsnuhlo Jacqurd e d‘- Beaux modéles en Lisle J-cqnurd se déull
taillant &... .. lant & 50¢.

L'ARTICLE LE PLUS IMPORT iT DE TOUS
Le Gant en Pure Soie, Bouts Doubles, Absolument le Meilleur,

qui ait JAMAIS été mis sur le marché, i détailler (e gant est en soie pure, N( N CHARGEE

Tous nos punns)m 2 numéros sond faits par le nul ru' ol ' Allemagne qui est bien connu powr Lt qualite
la fabrication et le finissage so ignds de sex prov l its. Nous sc mmunl seuls agents pour
la vente de » ,lululuuul anada.

PERRIN FRERES & CIE

Edifice Mark Fisher, . - MONTREAL

-
*
»*

* —

ra—— s L L L L Ll A

66 TIGER”

Le Sous-Vétement en téte de tous pour
Hommes et Gargons.

L | mtnttmtttmmmm

' d

Toutes les Pesanteurs. Toutes les Grandeurs.

THE GALT KNITTING CO., LIMITED, - GALT, Ont.

ONTARIO QUEBEC . PROVINCES MARITIMES OUEST
J. B. McOlung P. DeGruchy Fred 8. White, Gerhardt, Hanley,

St Stephen, N.B. MacKay Co., Limited
AAGENTS




Beaver a long poil, impor en ‘blen velum
avec remplis de velours aéroplane et ailes de di
verses couleurs,
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|
Toque habillée en nuances wistarie Calotte
drapée de ruban, passe en braid chenille et alle
de fantaisie de diverses couleurs.
=
: |
|
|
{
| |
| Combinaison pie en braid chenille avec plume |
noire de fantaisie doubléa de blanc et cabochon
en jais
.




LES MODES A PARIS

Le correspondant & Paris du “Dry
Goods Economist” écrit ce qui suit & la
date du 19 aoQt 1909

Les expo:itions des grands couturiers

es modes sont le

indiquent une saison on

plus mélangées et le plus confuses qu'on

ait encore

Vs,

On peut trouver

presque

Jabot en net et dentelle noeud de

sole chiffonnée

ave

Modéle de R. D, Fairbairn Co., Ltd,

Toronto
tout dans les sélections offertes par les
maisons de moddles. On aurait dit que

les créateurs de modes étaient eux mémes

incertains et s'en remettalent & leurs
clients du soin de décider
D'une manidre générale
dénotent les tendances de la mode
certaines maisons ces styles sont
centués; dans influence est

moins marquée, mais dans toute on

les styles
les styles Louls

Dans
tréds ac
d'autres leur
voit
ces genres en plus ou moins grand nom
bre. La tendance antage
aux styles Louis XIV et Louls XV quau
style XVI Cella
puisque les régne: des deux premgiers rois
furent longs et brillants et fournirent une
ample matidre & 'adaptation de la mode,
tandis que le rdgne de Louis XVI fut re
lativement court

On trouve des indications I'ldée
Moyen-Age dans toutes les maisons moins
importantes, mais trds pen ou pas du tout
dans les quatre grandes maisons de Dré
eoll, Paquin, Callot et Chéruit. 1l faut
remanquer certains acheteurs sont
enclins & appeler Moyen-Age la jupe courte
et droite; mais cette dénomination est im-
propre, bien que cette jupe donne ja ligne
des hanches au moins en ivant

Plusieurs points le similitude se
voir dans presque toutes les collections.

semble étre

semble naturel

Louis

de

que

font

Les corsages et les manches sont d'un
seul morceau, c'estd-dire qu'il n'y a pas

TISSUS ET NOUVEAUTES
de couture & 'épaule. Oela forme la lon-
gue ligne tombante de 1'épaule

On fait un grand \usage de tissus et de
berthe ou en effet
matériel ou la

dentelles arrangés en

de fichus, dans ce cas le

dentelle couvre la jonction de la manche

ot du corsage.

Les robes ont la ligne de taille définde
ordinairement par une ceinture en satin

La ligne de taiflle est & peu prds 3 sa
place normale bien que la taille normale
soit raccourcie plutdt qu'allongée. L at
tention est appelée sur cette partioularité
parce que beaucoup dacheteurs appellent
cette nouvelle ligne de taille “la taille
longue” en contraste avec la taille courte
ou taille Empire qui V'a _précédée Ce

Modéle de R. D. Fairbairn Co,, Ltd,

Toronto.
n'est réellement pas une taille allongée
On remarque, dan: beaucoup de robes.
la réapparition dela courte jaquette fai-

sant partie du costume
Presque toutes les vestes indépendantes
sont longues
Les robes
réduite vers
dence.
Les plissés sont de nouveau employés
On se sert beaucoup de dentelle, parti-
de chantilly et de point de

et les paletots avec l'ampleur
le coude-pied sont en évi

culidrement
Venise

Les draperies sont plutdt plus serrées
que pendant la dernidre saison.

Drécoll offre la plus belle collection que
la maison ait jamais eue depuis des an-

nées. Sa ligne est particulidrement heu

dans les petites robes trotteuses
qul sont en grand nombre. Les costumes
de cette maison offrent un changement
en ce que les paletots ont une
longueur qui varie de la longueur & la
taille jusqud 36 et 42 pouces.

Un costume d'une simplicité sévére en

reuse

radical

gros drap gris a une jupe parfaitement
unie, légérement ample, et un paletot und,
dont les basques ont la
coupe gode!. La garniture de ce costume
formée de rangs de piqlres

Une autre robe trds remarquable est en

demidongueur

ost

ge bleue, le paletot venant & la taille
en avant ol il finit sous une
ceinture en satin noir. BEn arriére le pa
letot a une queue droite qui pend pardes
sus la ceinture jusqu'a trois pouces au-des-
tallle. Le costume est garni
de braid et d'étroites bandes de founrure

La maison Drécoll et plusieurs autres
maisons importantes montrent des modd
Les meilleurs

86
seulement

sous de la

les du genre blouse russe
de ces genres sont des paietots-costumes
russes
de four

avec les garnitures
de bandes

demi-longueur
typiques de braid et
rure.

Un certain nombre de paletots longs ont
aussi une tendance an genre russe.
couleurs de Décoll sont toutes
la teinte prunelle est peut-étre

Les
sombres;
la plus populaire dans cette maison; vien-
nent ensuite le vert et le gris Oxford
Les modéles de Chéruit sont d'une sim

Nouveau col stock avec long jabot
Modéle de R. D, Fairbairn Co,, Ltd,

Toronto.
plicité extréme, cette année. Tous ses
paletots sont courts et tous, y compris

les paletots indépendants et les paletots
de fourrure, sont & devants fuyants & par-
tir de la ceinture ou un peu en dessous,
La maison Chéruit emploie des couleurs
plus claires que les autres; ces couleurs
tendent aux teintes or et beige.
Chez Paquin, l'ampleur des jupes et
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Nous désirons

smlplemenl vous - :
ypeler qu'il

i | Les Tissus Harris

(l)m")a“dt’[ un

fort approvision Paraissent bien, et ont une
nement de sous-

dhansts & & bonne durée. )

pesanteur
moyenne, par
ticulierement

des Lignes

> - = g
Pon-Auge € Nos nouvelles Etoffes a Robes et a

Laine Naturelle,

qui sont les plus Costumes vous tenteront d'en acheter.
forts articles de

Les Echantillons de Printemps sont
vente dans tout

le Dominion. maintenant offerts par
Donnez un

ordre & votre ‘,{F‘C r()R PREVOS'F‘
fournisseur, 7 I 0‘ rue St-l'lul)erl_ B Montréal.
Penmans,

Limited,

I

; |
Paris, 1
i

us-Vétements Pen-Angle

HARRIS & CO., LIMITED

ROCKWOOD, .e- ONT.

Canada.

Absolument sans rivaux

Voila le verdict de tous ceux qui ont porté les

Faux-Cols en Caoutchouc
ARLINGTON “CHALLENGE”

C'est la meilleure imitation qui soit faite d'un faux-col en toile.
Il a de Pélégance et de la durabilité.

NOUS MANUFACTURONS AUSSI:
Peignes de Toilette, Peignes Fins,
Anneaux Martingale, Boucles Genre Harnais,
Supports de Cols.

The ARLINGTON COMPANY OF CANADA, Ltd.

54-56, AVENUE FRASER
DUNGAN BELL, TORONTO JOHN A. CHANTLER & CO.,

301, rue St-Jacques, Montreal.

8 et 10, rue Wellington, E., Toronto,




des paleiots est assemblée préds du coude:
pled; c'estd-dire qu'une jupe qui a quelque
ampleur & la ceinture et tombe
droite est coulissée vers le pied et garnie

presque

de bandes ordinairement en braid et en

fourrure, de maniére A produire un effet

TISSUS ET NOUVEAUTES

cette étroitesse n'est pas aussi marquée
que dans les moddles de Paquin. Pour les
robes du soir, Callot nous raméne le pli
Watteau, souvent en chiffon tombant des
épaules.

Les modales de cette maison sont plus

Nouvelles frongures pour l'automne

Modéles de R, D. Fairbairn Co, Ltd,
Toronto

de pouf long plutdt restreint de la taille
a l'ourlet.

Cette méme idée est reproduite sur tous
les plus beaux manteaux, y compris ceux
en fourrure.

La maison Paquin a

" cularité, cette année
leg revers, ces derniers allant presque jus

une autre parti-

pour 8 collets et

forme nouvelle avec jabot

Col stock

Modéle de R. D. Fairbairn Co,, Ltd,,
Toronto

affectent de
ligne
forme
d'une
souvent

quda la taille. Les collets
pombreuses formes fantaisistes, la
en arridre étant
ordinaire; elle
forme dirrégulidre,
complétée par un col droit

La majorité de ces paletots de costu
Mes de Paguin & une longueur trois-
quarts, bien qu'il y en ait de plus longs.

Les modéles de Callot offrent la méme
tendance & 1'étroitesse prés des pleds, mais

rarement de la
est en pointe ou

attrayante et

prononcés et plus radicalement nouveaux
peut-étre que tous ceux exhibés en ce mo
ment & Paris. Non seulement les styles
cont des innovations, mais beaucoup d'ar

maison falt un grand usage de dentelle

noire, de mombreux moddles &tant faits
entidrement de cette matidre.
Paquin expose aussi deux modéles &

effet de crinoline, et phesque toutes les
maisons de costumes, y compris Drécoll
ot Jeanne Hallée, emploient l'effet amle
de jupe plissée. Ces jupes sont produites
en taffetas changeant et guelques-unes en
erépe de Chine. Des plissés en dentelle
Chantilly produisent un bel effet

Pour les robes du soir, le corsage d'une
étoffe attaché & la jupe d'une autre étoffe

Noeud nouveauté

Modéle de R. D. Fairbairn Co, Ltd,
Toronto

est une mode nouvelle en haute faveur.
Ce n'est qu'une des formes de la combi-
naison des deux étoffes, qui est sl popu-
laire dans les lignes nouvelles. Cette com
binaison se fait en corsages en dentelle
créme avec jupes en satin blanc; en cor
ages brochés or avec jupes en broché de
velours: en corsages en chiffon avec jupes
en crépe de Chine ou satin En fait, cette

"? a

i

WIS

Modéles de R, D. Fairbairn Co, Ltd,
Toronto.

rangements de garnitures, boutons, etc.,

sont exclusivement nouveaux pour cette
firme
Deux modéles & crinoline, c'esta-dire

A effet de crinoline, sont en montre. Les
plissés sont employés mombreux. Cette

combinaison se retrouve dans les produc-
tions de toutes les maisons et dans pres-
que tous les genres possibles.

Beaucoup de maisohs de costumes ont
une tendance A produire un trés léger
effet de blouse dans les corsages. Dane
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La maisson de merceries &f\t)&»?/‘ .
pour hommes la [)]us Guarantees Quallt

vaste au Ca nada

J
‘)T/ Nos onze

sont mamtenant en rou-

te avec des n',lunll”un..

que vous devriez voir

“Des Marchandises bien Achetées

- sont a Moitié Vendues.”

‘]] Les marchands de merceries pour hommes qui
se servent de nos vastes stocks comme de leur
source principale d.approvisionnement prouvent
chaque jour la vérité de cette déclaration.

‘Il Les bons achats=- en fait de merceries pour
hommes-- sont représentés au p]us haut egré
dans le commerce de nos clients. Ce sont les
hommes qui obtiennent la plus forte part des
bonnes choses-- les hommes Iqui sont le’ mieux:a
meme d offrir une valeur exceptionne“eba leurs

pratiques.

‘_]] Rappelez-vous que nous avons tout en fait
d'articles pour hommes-- Sous-Vetements,

Chaussettes, Robes de chambre, peignoirs. Man-

teaux pour la pluie, Parapluies, Chemises, Faux~

Cols. etc.

Matthews , Towers & Copan

MONTREAL , CANADA.



certains cas, cette ampleur |égdre s'étend
en arriére auss!i bien qu'en avant

Callot a toujours fait des tailles aisées.
mais plusieurs autres maisons ont adepté
ce genre, cette
soit pas général

année

bien gue celul<l ne

TISSUS ET NOUVEAUTES

tes sortes, en combinaison avec
Les velours unis, les vel-

veteens et les corduroys sont trés en évi

seu] et
d'autres tissus

dence
Le nouveau velours moiré qui, en noir
ressemble beaucoup au “baby lamb"”, est

Modéle de R. D. Fairbairn Co., Ltd,
Toronto.

La seule chose qui se retrouve dans tou
tes les collections exhibées cette semaine

& Paris est la combinaison du bleu An

nonclation et du noir. On la voit dans
toutes les lignes de véteemnts pour le
soir, l'aprés-midi et méme pour les robes

de rue, mais plus fréguemment dans les
deux premiéres lignes.

L'emplol de bandes de fourrure comme
garniture a auss! la
les maisons de Paris. Les bandes de four-
rure au bas des jupes ou des manteaux
sont trés bien
mes du soir et de I'aprés-midi sont amé

sanction de toutes

représentées Les costu
llorés par un peu de fourrure, si peu que
ce soit. Une bande étroite dessine le con
tour du décolletage ou des emmanchures
ou bien finit la manchette au poignet, le
costume ne portant nulle part d'antre or
nement en fourrure

Les cols de robes sont hauts et
pointes. Une nouveauté de Drécoll
giste en un collet en ruban satin blanc, fi-
nissant la guimpe ordinaire en net

sans

con

La maison Jeanne Hallée emplole des
guimpes entidrement en net de couleur,
formant ainsi un beau contraste de cou-
leur dans le costume. D'habitude les
manches ont une manchette ou une partie
qul la compldte en net ou en chiffon de
1a méme couleur.

Paquin emploie une guimpe et des man
ches d'un seul morceau de satin dont la
couleur fait contraste avec celle du cor
sage. Le chiffon et le crépe de Chine
sont les matériaux en pour les
corsages séparés

Les principaux tissus employés sont les
sulvants: nouveautés en fin poil de cha
meau et en zibeline deux tons; draps A
rayures fines, velours nouveaux en quan-
tité, tissus jacquard, crépes de Chine bro-
chés, crépon de soie pesant gaze de ve-
lours rayé, popelines changeantes et pe
luches lourdes.

On emploie beaucoup le velours de tou

faveur

adopté par Paquin et autres

Une autre nouveauts est le ve

plusieurs
maisons.
ours crépon, avec une cdte grosse, inrégu
lidre.

les velours & pois polka, particulidre
blane, sont élégants, et

ment en noir et

Modéle de D, McCall Co., Ltd, Toronto.
les brochés de velours, comprenant les
magnifique velours de sole brochés or,
sont & la portée des personnes qui dési
rent payer un prix double pour un cos
tume moddle.

La peluche est employée en combinal-
son avec le drap dans de nombreux cos-
tumes et, dans la nuance brune foncée,
elle ressemble presque au “seal”. On re

marque des demi-jupes faites de cette pe-
luche, fixées & du drap et portés avec des
jaquettes entidrement ou en partie en pe-
luche,

Les couleurs foncées, telles que pru-

nelle, bleu foncé au point d'8tre presque
nolr et brun fonoé également presque noir,
sont en faveur. La maison Paguin conti
nue & employer les nuances pourpre et ce
rise ot fait aussi un grand usage du vert
émerande vif.

Un détall remarquable dans les nouvel
les couleurs est T'emploi du gris comme
garniture; cet emplol a
beaucoup lleu A la manidére A laquelle on
était accoutumé pour le noir. On remar-
que des touches de gris sur les magnifi
ques nuances prune et sur beaucoup des
nouvelles nuances bleues; en somme le
gris produit un effet excellent sur cha
cune des es couleurs et est ainsi
employé par chacune des grandes maisons
de modéles,

accessolre de

nouve

Un établissement de confection de ro-
4 Boston fonctionnant entidrement
par l'électricité, a un coupeur électrique
pouvant couper d'un seul coup 250 épals-
seurs de drap, une machine & coudre les

bes,

Modéle de D, McCall Co., Ltd, Toronto.

boutons qui coud 8,000 boutons par jour,
une machine & faire les boutonnidres qui
en fait 400 par jour, des machines & cou-
dre les manches, & faire les remplis, les
blouses et les jupes, faisant 1800 a 3500
points par minute,
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Au Commerce : SEPTEMBRE

Indiennes de Crum.

» . ’
Reaervez vos ordres jusqu a ce que

vous ayez vu notre assortiment de
patrons.

Le prix du “Tissu Standard de
Crum” est plus bas, cette saison,
malgré I'avance sur le marché du
coton.

Avec nos échantillons d' Indiennes
de Crum, nous offrons aussi un
vaste assortiment d Indiennes a plus
bas prix, ainsi que des Mousselines
a Robes, Ginghams a Robes, Toiles
a Robes, et une variété de Nou-
veautés d Eté en Cotonnades.

Des échantillons de ces marchandises seront entre les
mains de nos VOYAGEURS a une date rapprochée.

John McDonald & Co., Limited 3

. Toronto.

M. J. O. TREMPE, 207, rie St-Jacques, Montréal.
. M. D. FONTAINE, 77, rue Church, St-Rdch, Québe.
. M. J. H. CARSON, (Cowansville,) Cowansville. i

—
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L'ART DE L'ACHETEUR
Des gens se demandent souvent pour-
quoi de grandes maisons de commerae
palent de hauts salaires A des acheteurs,
quand presque n'importe qui peut ache-
ter des marchandises, puisque tout e
quil y a & faire consiste simplement A
commander des marchandises que l'on
- pense devoir se vendre ou qui sont sur le
marché en ce moment.
Toutefols ces personnes commettent
une grave erreur, dit “Buyers’ Maga-
gine”, car les achats constituent un art,
ot une grande responsabilité incombe A
homme qui doit engager sa réputation
ou celle de quelqu'un d'autre. 1 est pen
d'agents acheteurs, qul n'éprouvent une
certaine timidité aprés avoir placé un r
" dre, A moins que ces agents n'alent 4e
1 ot me connaissent bien l'ar-
‘ticle qui fait l'objet de leur transaction.
Méme quand un acheteur connaft bien ce
qui se vendra, il est merveux quand il a
engagé 8 responsabilité en donmant un
ordre, i les marchandises qu'il a ache:
thes se vendent A des prix A peu prés
convenables. La raison en est probable
ment que 1'acheteur sait qu'il y a un cer
taln aléa dans toute affaire. Un mar-
chand peut étre certain de sea dépenses,
mals non de ses ventes, Tout dépend 42
ses rentnées et c'est & 1ul de les effectuer
ot de les améliorer. C'est 1A gque se ma-
nifeste I'art de l'acheteur, et une légdre
négligence dans ce sens met souvent un
homme dans une difficulté sérieuse
L'expérience prouve qu'ancun homme
ordinaire ne peut prévolr ce que le public
achdtera, parce que des articles tentent
le public de tant de manidres différentes.
Une chose que l'acheteur pense devo'r
#tre une bonne ligne de vente ot bien digne
du prix qul en est demandé, ne se vendra
pas du tout; il faut donc exercar
un soln extréme dans l'achat de nouvel-
Jes marchandises.
Tout commergant sait que le public
acheteur est trds capricieux; auss! quand
un article particulier est produit, quand
le marchand essaie de vendre quelques-
uns de ces objets et s'apercoit que leur
vente est facile, il est souvent tenté d'n
acheter une guantité qui lul reste pour
compte pendant des mois et quelquefois
des années.
Lart de l'acheteur consiste & se tenir
A la hauteur de la demande, sans la dé-
passer. Une demande eoudaine pour un
article spécial est souvent excessivement
Le marchand sait seulement
qu'il vend la marchandise; i1 ne peut pws
paturellement connaitre les causes des
“yentes qui peuvent &tre complétement
diftérentes de celles qu'il imagine. Met-
tant de coté le plan adopté par certaines
personnes qul s'arrangent pour qu'une
Q'lnlndg\ peraistante ait lien dans un m¥
gasin pour un certain article et qul en-
trent alors en scdne avec la chose en

e P
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question, alors que le cant est fa-
tigné de perdre des ventes, la vente de
trols ou quatre articles I'un aprés 'autre
ne devrait pas induire le détalllant en
erreur.

N arrive fréquemment que deg objets
ne faisant pas partie de ceux qui se ven-
dent couramment, se vendent par cou-
ples, mais c'est 1a une de ces coinciden-
ces qui se ‘pmdnlaent dang toutes ©8
branches du commerce; il peut se faire
anssl que les deux colients acheteurs se
connaissent ou que l'un a recommandé
rautre Yarticle en question. Le détadl-
lant pense que ces marchandises particu-
Jidres se vendent et en commande une
bonne quantité, ce qui a'souvent pour -
sultat d'encombrer €es rayons d'un stock

invenaahle.
"

t. Le capital du détallant est
d'habitude placé dans son établissement,
ot ce détalllant conserve trés peu d'ar-
gent inactif. Tl met en banque ses ren-
trées et pale ses comptes & mesure qu'lls
se présentent A tour de role.

Mals i ne connalt pas toujours la si-
tuation de ceux avec qui il traite, Si
flone, pour quelque ralson, une firme juge
nécessalre d'exiger un palement hors de
son tour et sl lul a donné une bonne
commande, un certain déplacement d'ar-
gent a lleu et le marchand est géné
par la demande; fréquemment 11 se tour-
mente et se met dans un état tel qu'fl
ne peut plus adminietrer ges affaires avec
ce sangfrold qul, aux épogues de calme
temporaire dans le commerce, ost des
plus essentiels pour son avenir, Beau-

Bien que cela me solt pas
ment meconnu, les affaires d'un Adétaillant
dépendent beaucoup de ses achats, car
des achats inconsidénés llent les mains
du marchand d'une manidre qui ne peut
manquer de causer beaucoup d'ennul et
des regrets inutiles. M n'y & peut-dire)
pas de plus grand reproche A faire & un
marchand que de dui indiquer une quan
tité de marchandises qui ne se sont pas
vendues, Blles perdent une grande par-
tie de leur valeur & ses yeux et, quolque
en mains depuls longtemps, elles me sont
pas l'objet du soit et du respect que leur
colt justifie, En termes de métier, les
choses qui ne se vendent pas, ne sont pas
bonnes, quelle que solt leur valeur intrin.
edque et, comme en général, le détaillant
a placé dans son commerce un capital
gimplement suffisant pour faire marcher
ses affaires grice & un prompt renouvel-
lement, i1 ne peut pas immobiliser des
marchandises qui seront un poids mort et
entraverofit les progrds de ses affaives.
11 faut qu'il ait de la variété, mais {1 est
souvent entrainé A acheter plus que ~e
dont 11 & besoin afin d'obtenir un escomn-
te suppl taire. On attache peut-8tre
trop 4'imp A ces tes dans le
commerce de détall, Tis ne sont pas A
délaigner, mals si, pour obtenir une 1é-
gore réduction du prix d'un article, il
faut en prendre une quantité et la garder
pendant des mols, I'avantage de cet es-
compte est blentdt perdu, parce que T'ar-
gent consacré A l'achat des marchandises
pourrait se renouveler plusieurs fois sl
était employé dans une autre direction.

Le grand art de l'acheteur consiste A
stre toujours malitre de la situation et,
pour maintenir cette position, le détall-
Jant devrait faire ses achats dans un aus-
sl grand 1 que possible de malson’
en admettant que les conditions d’achat

* solent &galement bonnes partout. En

rogle générale, il vaut beaucoup mieux
partager une somme de $200 en trois ou
quatre parties et la répartir entre divers
fournisseurs que de placer cette somme
chez un seul fournieseur, & moins, bien
entendu qu'on ne soit A méme de payer

coup 4 se mettent dani la aiffi-
culté de cette manidre, tandis que, i la
commande a été divisée et sl son mon-
tant est relativement faible, le détatllant
peut facilement payer; d'autre part, les
mdmdemnemtwlmln-
quidtes au sujet du palement.

Pour cette raison, 1 faut déconselller
les comptes élevés, car tout ce qui com-
promet 1a situation du détalllant doit 8tre
évité. 11 ¥y a des hommes qui limitent
Jeurs comptes A $50 et restent ainsi tou-
jours maftres de leurs affaires, Ceux-d

sont, bien du, dans un re-
lativement peu important, mals le prin-
cipe s'applt propor t A

tout le commerce,

On rencontre souvent des hommes qui
n'achdtent que ce qul leur plait person-
nellement et ne se procurent jamals quel-
que chose qui ne convienne pas A& leur
gofit. Ces hommes ont un esprit trds
borné, car un commercant est, avant tout,
un distributeur et ne peut se permettre
d'avolr du golt ou de I'averaion pour telle
ou telle chose. Tl doit vendre les mar-
chandises que les clients désirent ache-
ter, et son art d'acheteur lui apprend &
faire des choix judicleux dans le but de
faciliter ses ventes. Avec ce but en vue,
1 devrait ¢ lter son propre t
et ne pas falre d'achats suivant le juge:
ment d'autrul, Le marchand ne devrait
pas se laisser entrafner trop facilement
par d'autres rep! ts de
parce qile ceux-cl se livrent & l'art de 1a
vente, chose bien différente.

L'achat et la vente résument tout lart
commerclal; ces deux choses dépendent
I'une de l'autre, & un plus baut degré
qu'll n'est généralement admis.»

mun‘ily;dewmxnmuum-
merce, ¢'est que, tandis que le détaillant
réfiéchit beaucoup & la vente des mar-
chandises, 11 fait ses achats sams ‘beaucoup
de considération.

D'une manidre générale, le stock une
fols acheté perd la moitié de sa valeur
par une vente forcée. Des marchandises
pour une valeur de cinquante dollars,

sin, rapporteront

dans un g
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arriver.

Les profits sont le but vers lequel vous désirez
Nous pouvons vous aider et
vous en faciliter 'acces.

Cotonnades,
Flanellettes,
Coutlls,
Denims,
Cretonnes,
Iindiennes,

Sateens,

Tweeds,

Beavers et Meltons,
Velours et Velveteens,
Toiles—Toiles,
Farmer Satins,
Corps et Calegons,

Cravates,

Bas et Chaussons,
Gants,

Chemises,
Faux-Cols,
Cravates, etce,, etoe,
Tissus pour Robes,

Holeries.

Nous avons surtout un g

wE=>Nous nous engageons i vous donner entiére satisfaction.

rand choix d'articles appropriés pour le commerce des Chantiers.
Nous sollicitons 'examen ou la correspondance de Messieurs les
Marchands intéressés a ces lignes.

Nos lignes sont Correctes, Nos prix sont Corrects.

o

Commandes par
Lettres Exécutées
avec Soin.
Echantillons sur
Demande.

-

Ottawa

JLPHONSE RAGINE & CIE

Montreal.

Manchester

Québec

", rue Sparks ANG.
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au bout d'un certain temps eoixante-

quinze dollars au marchand; mais si ces
dises étajent r sur le mar-

ché, leur valeur serait blen diminuée.

L'art de l'acheteur consiste A obtenir
une aussi grande variété que possible de
marchandises, moyennant la mise de
fonds la plus faible, A un prix qui per-
mette de faire un profit ralsonnable. 1e
détatilant doit en général jongler avec
son capital et le manipuler de manidre &
lui faire produire un trdg fort pourcenta-
ge. 1 essale de se figurer qu'il est payé
pour €on travall, mals en réalité, il ma-
nipule son argent en servant d'intermé-
dlaire entre le producteur et le consom-
mateur, et plus il aéplole d'hablleté uans
ce sens, mieux il réussit. 11 est donc tréds
essentiel que le marchand fasse bien ses
achats, et l'lnsuccds d'un certaln nom-
pre de détaillants A progresser est tout
anss] souvent d au manque d'étude de
I'art de faire des achats qu'au manque de
capital.

Bn achetant des marchandises, le mar-
ohand devrait se demander sl elles ae
vendront avec le profit qu'il e'est fixé.
Dans I'affirmative, il devrait en faire 1'es-
sal. Dans le cas contraire, il deviait
s'abstenir complatement de les acheter.
Oependant, bien des détaillants commet-
tent l'erreur de prendre un petit nombre
de ces articles, puls d'en commander une
quantité. Le public acheteur a'habitue
vite A voir une chose, ot quand i1 1a voit
dans plusieuns magasins, il est porté a
pensé que c'est un artlole commun, &
cheteur devrait donc &tre trds prudent
quand 11 ¢'agit d'un article nouveau et
ne s'approvisionne qu'au fur et A mesure
de ses ventes. A mnotre époque de pro-
duction rapide, et de transports faciles,
des stocks coneidérables ne gont pas né-
cesealres; ils génent longtemps un hom-
me qui est dans le commerce de détall.

La facilité avec laquelle certains indl-
vidus paralysent leurs moyens d'action
par leurs achats, est étonnante quand on
y pense, Clest trés blen pour un homme
de prendre du stock et d'examiner sa sl
tuation, mals il n'aime pas le mot dété-
rioration et cependant il doit mdmettre
la détérioration, &'l achdte A tort et A
travers. Les lecteurs de cet article, gros
ou petits commercants, se rendraient sim-
plement justice & eux-mémes, e'ils envi-
sagealent séri nt cette q fon et
g'ilg se demandaient ¢'ils ont étudié l'art
de faire des achats et &'lle se rendent en-
tidrement compte des avamtages dont on
peut profiter & ce point de vue. C'est
un sujet digne de considération, car 1l
vaut beaucoup mieux, en payant un comp-
te, pouvoir dire que la plupart des mar-
chandises portées sur la facture ont été
vendues, que d'avoir & penser que la plus
grande partle de ces articles est encore
en magasin.
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UN PRODUIT CUBAIN CONCURRENT
DU JUTE

On lit dans un rapport d'un consul des
Etats-Unis: “Des préparatifs seralent
faits en vue de l'utilisation d'une plante
textile récemment découverte & Cuba et
poussant A I'état sauvage. Connue sous
le nom de “Malva”, cellecl pousse dans
I'fle en si grande quantité qu'elle était
considérée comme nuisible ‘et on em-
ployait tous les moyens pour la détruire.
En octobre 1908 la création d'une soclé
16 ayant pour but Y'exploitation du “Mal-
va" et l'utilisation de ses fibres pour la
fabrication des sacs A sucre fut décidée
entre des planteurs importants de canne
et quelques membres des sociétés de na-
vigation de I'lle. On prejeta I'installa-
tion, & la Havane, d'une manufacture pos-
sédant un outillage d'une valeur de
700,000 plastresor. Cette fabrique aura,
d'une part, & pourvoir I'fle des sacs qui
Jul sont nécessaires et, d'autre part, &
concurrencer sur le marché mondial les
fabricants anglais et indiens de sacs en
jute. On prévolt que la fabrication des
sacs sera entreprise aussitot que les ma-
chines achetées en Angleterre auront 6té
recues. La production sera d’environ
1,500 sacs par jour et pourra dtre aug-
mentée selon les besoins.”

PR

LE COSTUME MASCULIN

M. 8. P. Thornton a présidé la confé-
rence de I'International Union of Fore-
men Tallors, tenue il y & quelque temps
au Regent Street Polytechnic A Londres.
Y assistalent des délégués de France, Es-
pagne, Russie, Sudde, Belgique, Inde,
Australie, H de et Nouvell d

Dans son discours, il dit qu'il était in-
téressant de jeter un regard en arriére
sur I'époque o il n'y avait ni action co-
hésive, ni entente parmi les tailleurs,
qui semblaient se soumettre & 'état d'in-
fériorité dans lequel ils étalent considé-
rés par toutes les pations, au point de vue
de la pulssance et de I'intelligence. Un
tallleur n'était que la neuvidme partie
d'un homme—il n'avait ni courage, nl
ame, ni intelligence, ¢'était une simple
excrolssance sur le corps politique et 1
&tait toléré A regret par le grand selgneur
qui lui accordait sa clientdle avec condes-
cendance. Dans la littérature de toutes
les nations, le tallleur était diffamé.
L/immortel Shakespeare a décrit le tall-
Jeur comme un pauvre lambeau d’huma-
nité, et le public témolgnait du mépris
aux membres d'un corps de métier in-
dustrieux qui, pour arriver au succes, de-
valent avoir Voriginalité d'un génie, la
sagesse d'un philosophe, Vintelligence
d'un Inventeur et le tact d'un diplomate.

Continuant V'orateur déclara que, dans
le domaine des costumiers pour gentle-
man, I'Al Te it le premi

rang, mais qu'il fallait cultiver une plus
grande variété dans les costumes portés
par I'homme.

“Le costume masculin est en énéral
tros défectueux sous de nombre
ports et demande une amélior L dite
i, “c’est une chose naivemen' umise par
do nombreuses autorités en matidre d'ha-
billement, qui depuis bien des années se
dbsolent dans le désert d'une monotonie
déprimante. 1l n'y a pas assez d'origina-
1ité ou de diversité de styles, et les mo-
des masculines de notre époque semblent
converger au port universel du costume
pégligé monotone que Yon voit partout
et qui est vendu par quelques-uns de nos
costumiers entreprenants de Londres &
environ 10s, 6d. Je pense que DOS jour-
nanx de modes et méme les journaux quo-
tidiens devralent consacrer leur prinel-
pale influence au Adéveloppement de cos-
tumes qui, par la coupe et plus particu-
lierement par la couleur, feraient dispa-
raitre la monotonie disgracieuse et terne
du costume actuel”

11 y a en Angleterre environ 30,000 cou-
peurs qui travaillent; en Grande-Breta-
gneflya 2,500 maisons de vétements en
gros et 7,000 maisons de détail, et on es-
time que 32,000,000 de vétements sont
portés pendant T'année.

c—

Un nouveau verre pour devantures de
magasins a été produit en France ; ce
verre est pratiquement A V'épreuve des
voleurs. Tandis qu'un verre ordinaire,
tel que celul qui est employé d’habitude
pour les vitrines des magasins de bijou-
tiers, peut étre mis en pleces d'un seul
coup d'un maillet recouvert de métal, 11
est impossible de briser le nouveau verre
de cette manidre. Au cours d'une expé-
rience, on langa violemment contre une
vitrine ayant une glace de ce nouveau
yerre un gros morceau de fonte; le seul
effet fut un petit trou, mesurant un ou
deux pouces. Plusieurs coups de révol-
ver furent tirés sur la vitrine, mals celle-
ci ne fut pas endommagée, sauf que les
balles y pénétrérent jusqu'd une épais-
seur d'un fragment de pouce. Le verre
qui offre cette résistance a ordinairement
une épaisseur de 7-8 de pouce & 1 pouce.
81 on le désire, on peut faire un verre en-
core plus fort sans diminuer sa transpa-
rence.

D'aprds un rapport publié par le Dépar-
tement des douanes A Ottawa, les recet-
tes des premiers cinq mois de I'année fis-
cale terminés le 31 aodt, se sont élevées
A $33,343,610 en augmentation de $4,608,
819 sur la période correspondante de T'an
dernier.

Pendant le mois, les recettes des dou-
anes ont été de $5340,456, en gain de
$564,411.

Le commerce de gros et I'industrie se

t pour une nouvelle période d'ac-
tivité et de prospérité.
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GARNEAU LIMITEE QUEBE
PRINTEMPS 1910.

Nos voyageurs sont maintenant sur la route avec leur collection

d'échantillons pour la saison du PRINTEMPS 1910.

Les lignes suivantes sont quelques-unes des derniéres nouveautés
Européennes que nous sommes heureux d'offrir & nos clients.

Mol kine, M

R . B | er (
I Et

Nous devons aussi ajouter que notre collection de Linoléums,
Prélarts, Tapis, Carrés, Cotons, Flanellettes, Tweeds, ce qu'il y a de
plus nouveau, est au complet.

Nos prix sont trés intéressants, et il est de votre intérét d'attendre
nos voyageurs avant de placer vos commandes.

[ |

GARNEAU LIMITEE QUEBEC

l 242 rue St-Jacques,
’ Chambre No. 2

| Montrea
111 rue Sparks,

Salles d’échantillons
‘ Ottawa, Chambre No. 11

J
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Manufacturiers

The

EDWARD BURNS
DE SOUS.VETEMENTS

€O., LIMITED .
Lo e A atson I annfacturin @ 0., mcomsicoms
! Mesieded P :un«:
, 3 A MURRAY. Paris ¢ Bramtford S
| BRYCE & COMPANY, Ontarlo, Canada -
ENFANTS.

Winnipes & Vancouver

Messieurs,-
i Comme nos représentants sont maintenant en route avec des

‘ }: échantillons pour la Saison du Printemps 1910 et iront vous voir sous
|

|

!

e

i peu, nous avons 1'honneur d'appeler de nouveau voire attention sur notre

collection splendide de sous-vétements d'été, etc.

e

4 1. Cette saison, nous avons apporté une attention spéciale aux
* besoins des commergants en fait de sous-vétements tricotes a
4 cotes pour dames et enfants et, dans nos échantillons, vous
| trouverez toutes les nouvelles marchandises améliorees en

! I ccSwiss'', ‘‘Ilet'' et a Mailles. Il y a aussi une tres

{ grande variete des garnitures et des empiécements les plus
nouveaux.

Les articles pour hommes et gargonnets n'ont pas été négliges
et nous pouvons dire en toute sécurité que nous avons un
assortiment splendide de ces marchandises, comprenant du
¢¢palbriggan'' uni et a cotes dans toutes les nuances, ainsi
qu'a mailles et des lainages de pesanteur légere.

3. Nous avons aussl un assortiment excellent de ‘fgolf coats'',
«cgweatérs'', ete., pour dames, hommes et gargons, comprenant

en tout soixante lignes.

4. Cette année, nous offrons un assortiment magnifique de bas,
oton mercerisé et en cachemire, dans

comprenant des bas en ¢
feront impression sur nos

toutes les nuances, lignes qui
clients.

Cet assortiment complet d'échantillons surpassera tout ce qui

5 est offert par nos concurrents, et puisque nous avons la plus grande
confiance dans nos amis, nous sommes certains qu'ils attendront nos

voyageurs avant de placer leurs ordres ailleurs et que, lorsqu'ils verront

1 nos marchandises, ils seront psrflitenent surs que nos échantillons
a5 B vérifieront ce que nous déclarons.
Vos dévoués,

THE WATSON MFG. CO., Limited.
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Blouses Marque Shield.

D'une des manufactures les pluo vastes et les
mieux outillées dans I'industrie, qui fabrique

SPECIALEMENT POUR NOUS.

Plus de Deux Cents [g Blouses en Net, Den-
Numéros de Blouses en telle et Sore pour Je
 o* RN Commerce de Noel.

Modéles Exclusifs. Derniers Genres, ———

Valeurs Spéciales, $4.80, $6.50, $9.00, Valeurs Spéciales, $1.85, $2.25, $2.75,
$10.50, $13.50, $15.00, jusqu'a $33.00 $3.00, $3.50, $4.50 jusqu'a $13.50
par SOOI s o now e k8L b A R s e s s +

‘]I Les acheteurs de la prelniere heure décla-
rent sans hésiter que notre 11¢ne est sans édale
pour les atyleo et les valeurs.
(Jl Nos voyageurs o“rent aussi ]auortlment
complct de llngerle blanche.

Voyez nos représentants spéciaux.

GREENSHIELDS LIMITED,

|' Département des Confections. MONTREAL.
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Dernieres Créations de la Mode
|
|
I B
f
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| Cette 6légante sortie de théatre en broadcloth rose sau
mon, est fendue sur le cOté, Les deux parties sont réunies
I ¥ sous le bras par des cordonnets et des glands. Du braid
{ est employé comme effet de bordure et, aux coins du man-
l teau, des motifs en braid sont finis par de grosses fleurs
Al brodées en sole rose nuancée.




TISSUS ET NOUVEAUTES

Non pas les Modes Créées a Paris,
Non par les Modes Créées en Amérique,

Mais les

MODES BUTTERICK

Universelles dans leur conception,
sont les modes que les femmes désirent

Parce que, aprés avoir essayé des patrons
d’autres marques, elles se rendent compte,
comme elles ne I'ont jamais fait auparavant, que
les Modes Butterick et les Patrons Butterick
sont les seuls auxquels elles peuvent se fier
absolument.

Aujourd’hui, le “DELINEATOR” est re-
connu comme l'autorité en fait de modes dans
le monde. Et les patrons Butterick sont recon-
nus auiourd’hui par les femmes et les commer-
cants de ce pays comme LES MEILLEURS.

The
Butterick Publishing Co’y,

Butterick Building, New York.
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Dernieres Créations de la Mode

1
| B
| §
3
:
N
]
g
g
g

Ce costume en serge vert foncé est garni de braid for-
mant bordure et effet de panneaux. Le manteau est long,
g'ouvre bas et a de longs revers. Avec ce costume trot-
teur pratique est un nouveau turban avec calotte en den-
telle. La dentelle est posée sur un fond en sole
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NON et encore NON

y . . .
Qu'est-ce qui fait vendre un modele?
Est-ce parce que le moddle est simplement “fraichement arrivé de Paris ? "—une mode
Parisienne? NON

Est-ce parce que c'est un modéle américain, créé 2 New-York, Chicago, Frisco—ou quel-
que autre centre métropolitain—quelque production d’un vrai patriote? NON

Clest parce que le modele est attrayant, simple, pratique et suivant la tendance courante
de la mode. Et parce que le patron lui-méme va bieu.

C’'EST PARCE QUE C’EST LE PATRON QUE LES FEMMES DEMANDENT.

Y

Ce sont les modéles que nous cherchons A obtenir. Et nous les obtenons. Nos

Y

ventes le prouvent. Nous ne promettons nullement de nous réformer 4 l'avenir.
Nous nous en tenons i ce que nous avons accompli dans le passé.

Augmentations de ventes du Printemps '09 par
rapport a celles du Printemps’08

PAR LES COMMERGANTS SUIVANTS
D'AUTRES PARAITRONT LA SEMAINE PROCHAINE

S.P. Dunham & Co., Trenton, New Jersey, - augmentation 54’

Bry Block Mere. Co , Memphis, Tenn.,, - - = “ 74’
The Dunn Taft Co., Columbus, Ohio, - - = “ 2%
John C. Lewis & Co., Louisville, Ky.,, - - =~ L 1156%
Minneapolis Dry Goods Co., Minneapolis, Minn., Ll 68’

Si les ventes du patron que vous tenez n'ont pas augmenté énormément le Printemps
dernier par rapport au - Printemps précédent, c'est parce que le fabricant ne sait pas le
genre de patron que les femmes demandent. Pourquoi attendre qu'il le sache—et qu'il
prouve qu'il a acquis cette connaissance ?

Pourquoi ne pas vous adresser & quelqu’un qui a déja prouvé qu’il 'avait?

(est-d-dire A nous. Et si vous n’avez pas de patron, pourquoi ne pas demander un patron
reconnu comme bon? Clest-d-dire notre patron.

Standard Fashion Company

12-16 Vandam Street, New York

g
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PARDESSUS RAGLAN

L'étoffe employée pour le pardessus
Raglan est un cheviot écossais. Le par-
dessus est ample sur la poitrine et coupé
en genre “Box" ample; les basques 8¢
drapent amplement La longueur pour
un homme de stature moyenne est de 48
pouces. Le collet mesure 3 pouces dans
toutes ses parties. Les bords ont une
double pigare & 1-2 pouce et les coutures
empidtent l'une sur l'autre et sont pi-
quées. Le devant est fermé par b bou-
tons, les poches ont des pattes qui peu-
vent étre rentrées ou sorties. Les man-
ches sont finies unies ou avec une man-
chette imitée. la partie arriére a une
fente centrale de 18 pouces.

Les mesures sont les suivantes:

Mesure A l'aisselle . . D% pees
Longueur & la taille . . AT =
Longueur totale A8 i
le mesure d'épaule . o "
2e mesure d'épanle , . . . ¢ 17%
Mesure d'omoplate . . . . - 13 -
Poitrine .38 i
Taille il
Hanches .40

Au point A, menez deux lignes A angle

droit.

De A A B,
pouce.

De B & C, 1 pouce.

De A & D, mesure de la taille plus 1 pee.

De A A D, longueur totale.

Le point F est a mi«istance entre A et B

Aux points F, B, C, D et B, menez les
perpendlrnlnlres A la ligne A E.

De D a G, 1-2 pouce.

Tirez la ligne ¥ G-26.

Placez 'équerre suivant la ligne G-26 et
menez la perpendiculaire 26-24.

De H & I, 2 pouces

De I & J, 19 pouces.

De J & K, 13-4 pouce.

De K a L, 3-4 pouce.

M est a mi-distance entre 1 et J

De M a N, 31-2 pouces.

Abaissez la perpendiculaire N O.

Appliquez la mesure d'omoplate, 13 pou-
ces, de I & N et élevez la perpendiew
laire,

De N a 3, 3-4 pouce.

Le point P est & mi-distance entre Heet 3.

De P A Q, 114 pouce.

Au point Q élevez la perpendiculaire.

De M & V, 7 pouces.

De V & W, 12 pouce,

Tirez la ligne A W.

De A A X, 1-6 de la poitrine 41.

Elevez la perpendiculaire X Y.

De O & R, moitié de la taile 34,

Le point 8 est & mi-distance entre OetR

Le point T est & mi-distance entre N etK.

Tirez la ligne 8 T U.

De AAY, et de N & U, premidre mesure
d’épaule plus 1 pouce.

Tirez la ligne U F Z.

mesure A l'aisselle plus 1-4

TISSUS ET NOUVEAUTES

De U 4 2, 3-8 pouce de moins que de Y3
1.

Formez le dos, 'épaule et 'entournure du
bras

Le point 4 se trouve & 1'endroit o l'en-
tournure du bras croise la ligne de pol
trine.

* Menez la perpendiculaire 4-21, 12 pouces.

De 21 & 22, 3 1-2 pouces

De 21 & 23, 1 pouce,

Tirez les lignes 4-22-27 et 4-23-24.
Ajoutez 3-4 pouce de 4 & 5 et de 24 A 25.

De 19 A 20, 1-2 pouce de moins que le 1-6
de la poitrine.

De 4 A& 27, méme distance que de 5 & 25.

Formez le bord et le bas du devant.

Pour former le Raglan procédez de la ma-
nidre suivante:

Mesurez la circonférnece de l'entour-
nure du bras et remontez du bas de la
poitrine jusqu'd V'entaille & 1-4 pouce de
I'entournure du bras en arridre L'en-
taille d'avant est placée & 1 pouce au-
dessous de la ligne inférieure. Aprés

Au point U, menez la perpendiculaire &
la ligne 8 T.

Tirez la ligne R L-7.

De 7 & 8, 1-6 de 1a poitrine 41.

De U a 9, 1-8 de la poitrine,

Tirez la ligne 98 et formez la gorge.

De L a 16, 13-4 pouce.

De R & 17, méme distance.

De 17 & 18, 1 pouce.

Placez l'équerre aux points O et 18 et

. abaissez la per endiculaire; cecl déter-
mine le point 19.

quoi, mesurez le creux Adu bras pour le
dessus ainsi que pour la partie inférieu-
re de la manche.

Partie arriére

Tirez la ligne B Y 4, qui détermine le
point 14.

De 14 & 15, 11-4 pouce.

Formez la partie arridre par la ligne Y-
16-6.
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/T Indiennes
i/ Pour le Printemps

DOMINION

[ ’assortiment

d’Indiennes pour le Printemps
de la

Dominion Textile Co’y

sera entre les mains des marchands en gros
Canadiens pendant le mois d’Octobre.

Attendez cet assortiment avant
de placer vos ordres.

“Il'y a plus de profit dans les
Indiennes Canadiennes.”
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Partie avant

De U A 6, 1-2 pouce.

Tirez la ligne 6 jusqu'd l'entaille avant
de l'entournure du bras.

Placez I'équerre suivant la ligne 6-3, l'an-
gle droit étant en contact avec le point

2
La distance de 10 & 13 est de 11-2 pouce.
Formez le devant de I'épaule tel qu'in-
diqué.
Manche

Tirez la ligne A B et menez la perpendi-
culaire A C.

De A A E, 112 de la circonférence du
bras.

De E & B, 14 de la circonférence du bras.
du bras. -

Aux points E et D, menez des perpendi-
culaires A la ligne A D.

De D & F, 1 pouce.

De F & G, mesure de la partie supérieure
du bras.

De F & H, 12 pouce de moins que la me-
sure du sous-bras.

Abaissez la perpendiculaire G | 9

Tirez la ligne I-A-4.

Placez I'équerre suivant la ligne 1 J et
élevez la perpendiculaire J 4.

Tirez la ligne H J. et formez le dessous
et le dessus de la manche tel qu'indi-
qué,

De 20 & W, 1-2 pouce de moins que de 12
A 11 en avant.

Du point J comme centre, menez une
courbe passant par le point w.

Le point 1 est & mi-distance entre V et
w.

Le point 3 est & mi-distance entre Y et

w.

Tirez la ligne G-3 et 1-F.

De 1 & 3, 1-2 pouce.

De 3 A 2, méme distance.

Formez tel qu'indiqué.

De D A B, longueur totale de la manche.

Placez Véquerre suivant la ligne 4B et
menez la perpendiculaire B O.

De B & O, largeur de la manche plus 1
pouce pour les coutures.
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De B & L, 114 pouce.

De D 4 K, méme distance.

De D & M, méme distance que de Da K

De B & N, méme distance que de B 2 L.

Le point Q est & mi-distance entre F et
B,

Au point Q, menez la perpendiculaire Q
T

Ajoutez 34 pouce de T & U et autant de
PaQetdeRAS

PADDOCK “ASTOR".
Le paddock “Astor représenté par nos
gravures est fait d'une étoffe & pardes
sus souple et mesure 19 1-2 pouces ala

une seule plgre et les coutures sont
unies. Les manches sont finies par une
hette rapportée et deux b La
poche extérieure de poitrine est terminée
par une bande et les deux poches inférieu-
res des basqlies sont finies par une bande.
Les mesures sont les sulvantes:

Mesure & l'aisselle 9% pees
Longueur A la taille naturelle 17 "
Longueur & la taille de facon 19 =
Longueur totale . . . . 46
Premidre mesure d'épaule . 13%
Deuxidme mesure d'épaule . 18

Mesure d'omoplate . . . . 13%
Poitrine v w5 TR s
Tafile . . . . « + + +88 "

taille de facon et 47 pouces longueur to:
tale pour un homme de stature moyenne
(5 pds., 8 pees), 1l est ample sur la pol-
trine et les basques sont flottantes. Les
épaules ont une largeur et un fini natu-
rels. La gorge est de profondeur moyenne.
Les revers sont a demi en pointe et me-
surent 2 1-2 pouces A l'entaille et 1 34
pouce en arridre. 1Les coutures de cbté
sont légérement arrondies sur 'omoplate
ot vont jusqu'an bord extérieur de 1'épaule.
Le dos n'a pas de couture centrale mais
porte une couture en travers la taille. Les
basques ont une fente ouverte allant jus-
qud la couture de taille. Les bords ont

Au point A menez deux lignes & angle
droit.

De A A B, mesure A l'aisselle plus 1-4 pee.

De B & C, 3 1-4 pouces.

De A a D, 1-2 pouce de plus que la lon-
gueur A la taille naturelle,

De A & B, 1-2 pouce de plus que la lon-
gueur A la taille de fagon.

De A & F, longueur totale.
Le point C est & mi-distance entre A et
B.

Aux points G, B, C, D et E, menez les per-
pendiculaires A la ligne A F.

De E A H, 1 14 pouce.

Tirez la ligne A H.
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AT

Principales Lignes de

NOUVEAUTES

Pour I’Automne.

Nous offrons maintenant dans nos
magasins de Montréal et de Toronto
les articles suivants:

Soie Moire—Cachemire de Flore

Diagonal Brillant
ET

Nuances les plus nouvelles dans toutes les Soie-
ries unies, Etoffes a Robes (Cheviots, Ganses
Bedford), Crépons et Tissus pour Robes Finis
Cachemire.

Les Nuances Nouveautés sont: Vendange, Passiflore, Cyrhare,
Chantecler, Mammoth, Aéroplane.

MODES.

Notre stock a Montréal est maintenant complet dans les
derniéres idées en fait de Modes:

Garnitures Bohémiennes, Bandeaux Séquins,
Rayures Castor, Plumes de Fantaisie
Ondulantes, Ailes et Ornements.

DEBENHAMS (Canada) LIMITED

18 RUE STE-HELENE, MONTREAL.

DEBEN“AM & CO. London (West), Parls, New-York, Melbourne Cape Town.

London (City), Broxelles, Boston, Sydney, Johannesburg.

bbb S L L e Sl




De1aJ, 112 pouce.

De J A K, 19 1-2 pouces.

De K & 1, 1 34 pouce.

De L a M, 34 pouce

Le point N est & mi-distance entre J et K
pPe N & O, 3 1.2 pouces.

Au point O, abaissez la m-rpynrllculalre
oPr
Appliquez la mesure A'omoplate, 13 14

pouces, de J & O el élevez la perpendi
culaire.

De O a 11, 3-4 pouce.

Le point Q est & mi-distance entre 1 et 11.

Do Q & R, 112 pouce

Au point R, élevez la perpendiculaire.

De A & W, T pouces.

De W A X, 112 pouce.

Tirez la ligne A X. .

De AAY, 16 de la mesure de poitrine 42

Plevez la perpendiculaire Y 2.

De P A 8, moitié de la taille 35

Au point 8, abaissez la perpendiculaire
8186,

De 16 2 17, 16 de la poitrine 42.

Lo point T est & mi distance entre P et 8

Le point U est & mi-distance entre OetT

Tirez la ligne T U V.

De Ad2et de Od V, premiére mesure
d'épaule plus 1 pouce

Tirez la ligne V-G-3.

Tirez la ligne 2-3.

De 3 & 5, 1-2 pouce

De 3 & 4, 3-8 pouce,

De H a7, 18 de la poitrine.

YVormez la partie arridre, tel qu'indiqué.

De 2 2 8,1 14 pouce.

Au point 8 abai:sez la perpendiculaire

De 7 & 10, décrivez une courbe ayant le
point 3 comme centre.

De § & 9, 14 de la poitrine {

Formez le corps de coté tel qu'indiqué.

De V & 12, 1 pouce de moins que de 24 5

Pormez l'épaule et 'entournure du bras.

Au point V, menez la perpendiculaire a
la ligne T U.

Tirez la ligne 8 M-13.

De 13 & 14, 16 de la poitrine 42

De V & 15, 18 de la poitrine

Tirez la ligne 1514 et formez la gorge

De M a 22, 1-2 pouce.

De 8 4 23, méme distance.

Formez le bord du devant.

Du point 14 comme centre décrivez une

courbe passant par le point 17.

Formez le bas du devant.

De 8 A 20, 214 pouces,

DeOAS, de 221 et de 20 4 21, 19 pouces

F¥ormez le c6té du devant.

Basques

Tirez une ligne droite de 17 a 10;
détermine le point 26.

De 10 & 31, 1 1-4 pouce.

Tirez la ligne 26-31.

De 31 & 27, méme distance que de 1 4 2.

Abaissez la perpendiculaire 27-28, 9 pes.

Pe 28 & 29, 9 1-2 pouces.

Tirez la ligne 27-29-30.

De 27 a 30, 1-4 pouce de plus que de B &
P,

cecl
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De 17 & 19, méme distance que de 27 &
30.

Menez 1a perpendiculaire 24-25 & la ligne
de taille.

Finissez les basques tel qu'indiqué en ar-
rondisant de 3-4 pouce au point 29.

PARDESSUS CHESTERFIELD NON
CROISE

I'étoffe représentée dans notre gra-
vure est un lainage d'agneau. La lon-
gueur pour un homme de stature moy-

enne est de 46 pouces. Ce pardessus est
ample sur la poitrine et dessine légére-
ment la taille. Les épaules ont une lar-
geur et un fini naturels. La gorge est
de profondeur moyenne. Les revers
sont & demi en pointe et mesurent 2 1-4
pouces A I'entaille. Le collet est couvert
de velours et mesure 1 1.2 pouce a l'en-
taille et 13-4 pouce en arridre. Les bords

ont une seule pigire & 18 pouce et les
coutures sont unies. Les manches sont
finles par une manchette imitée et deux
boutons. Les poches inférieures ont des
pattes qui peuvent étre rentrées ou sor-
ties. La poche extérieure de poitrine est
finie par une bande. La partie arriére a
une fente centrale longue de 156 pouces.
Les mesures sont les suivantes:

Mesure & l'aisselle . . 9% pees.
Longueur & la taille . A%
Longueur totale . A6 -

le mesure d'épaule . . . . .13 -
2e mesure d'épaule A8 ¢
Mesure d'omoplate . JA8% -
Poitrine . . . . i
Tallle b ek 3 e AR »
Hanches . . . . . . .42 »

Au point A, menez deux lignes & angle
droit,
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4 20 Années d'Expérience dans I'Inv ot la Constructi
TRANSPORTEURS ' CIPE " sont les plus REQENTS, lex plus RAPIDES, los plus
los plus SiMpLES ot les plus EFFICACES ~ur 1o marche avjourd hul

TRANSPORTEURS D'ARGENT ET DE PAQUETS. i

& Tr e ‘;.‘.'/’ Che
oy ”Gipt"
"

Notre Nouveau Transporteur d'argent * Closed Wire.”

Pas de
Caoutchoucs,
Pas de
Cordes.

Nos transporteurs de paguets ' Gipe

Propulsion Ia Plus Forte ct la Plus Factle qui ait jamais ¢té produite

Leviers toujours Permés ot les deux fils métalliques réunis, sauf pendant 'expédition
du chariot

Les guides prés de la oharniére dans les leviers obligent & une Propulsion Droite,
ce qui empéche le départ ordinaire en zig-zag du chariot; celui-ci parcout deux fois la centraliscront vos affaires ¢t rembourse
distance avee la méme impulsion.

Le capuchon sur le taquet du chariot le rend absolument efficace : il Maintient le
Chariot en tout temps, et le bruit est réduit & un minimum

Notre Garantie

Nous installerons un Systéme de nos Transporteurs dans votre magasin ; vous vous en servirez Dix Jours,
et si vous ne trouvez pas qu'ils vous donnent un Service Meilleur et Plus Rapide, que tout autre
Transporteur A Broche, Tubes P i Tra teurs & CAble ou Euregistreurs d'Ar-

ront leur cofit, ln premitre année

gent, nous les enléverons & nos frais,

Londres, Ang., aussi bien connues que Harrod

J.R, Roberts Stores Co., ot beauncoup d'autres s'el

:m construisons des transporteurs d
'ar,

CATALOGUE envoyb sur d.

Nos machines sont

mieux encore
es au Canada,

de du Canada ont déja adopté lr transportours “ GIPE" ot dos maisons
' ores, H. Evans &
rvent maintenant.

.
Co., John Barker & Co. Gamages'

e paquets pour routes horizontales et en pente, des transporteurs
'gont et de messages pour routes horizontales, en pente curvilignes et verticales.

nez & notre bursau ot lai vous los du “QIPE."
qul signifie une économie pour vous,

Hion20 Holven  WETERRE, THE GIPE CARRIER CO., 99 rue Ontario, Toronto, Can,

g " VAR v

%

Sous-Vétements
a Cotes, en
Fine Mousseline
Suisse,

Pour Dames et
Enfants,

Pour 'Eté 1910.

)

Notre agent est maintenant en
route dans la province de Québec
avec des échantillons, que chaque
marchand aura intérét A voir
avant de faire des achats.

The Oxford Knitting Co’y,
Limited
WOODSTOCK, ONT.

N Y,

EXPERIENGE oo s sowrrs

C’est 1a maniére dont ils sont faits, la matiére qui entre dans
leur coufection, les ouvriers et la machinerie employés, qui
font que les sous-vétements pour hommes portant la

St- George

UNSHRINKABLE

UNDERWEAR

FOR MEN

sont si bien et si favorablement connus dans tout le Canada.
Votre intérét exige que vous vous rendiez compte des
mérites de cette ligne ainsi que de ceux de la ligne

WOOLNAP
(POURCHALEUR EXTRA)
qui porte la Marque de Commerce ST-GEORGE
DONNEZ UN ORDRE A YOTRE MARCHAND EN CROS
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De A A B, mesure A I'aisselle plus 1-4
pouce

De B & C, 34 pouce,

De A 4 D, 34 pouce de plus que
gueur A la taille

De D & B, 6 pouces

De A A F, longueur totale.

Le point G est & mi-distance entre A et
B

Aux points G, F, B, C, D, E et F, menez

la ligue A F

la lon

les perpendienlaires 2
De D &4 H, 3 pouce.

Tirez la ligne G H et abaissez la perpen-
diculaire

De I aJ, 112 pouce

De J & K, 20 pouces

34 pouce

4 pouce

Le point N est & mi-distance entre J et

De N A O, 3 1-2 pouces

Abaissez la perpendiculaire oPr

Appliquez la mesure d'omoplate de J A
0, 13 1-4 pouces et élevez la perpendi.
culaire
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De O & 4, 34 pouce

Au point 4 éleves la perpendiculaire

Le point Q est A mi-distance entre | et 4

De Q & R, 114 pouce

Au point R abaissez et élevez la perpen
diculaire

De R a4 3, 1 pouce

De A & W, 7 pouces

De W A X, 112 pouce

Tirez la ligne A X

De A & X, 1-6 de la poitrine 42

Elevez la perpendiculaire Y Z

De P & S, moitié de la taille 36.

Le point E est & mi-distance entre P et 8

Le point Q est & mi-distance entre O et L

Tirez la ligne T U . 4

De A 4 Z et de O & Y, premidre mesure
d'épaule plus 1 pouce.

Tirez la ligne Y G 1

Tirez la ligne Z-1

De 1 4 2, 1-4 pouee.

Formez le dos tel qu'indiqué.

De Y A 5, 3-8 pouce de moins que de Z A
2

Formez I'épaule et l'entournure du bras.

Au point Y, menez la perpendiculaire A
Ia ligne T U

Tirez la ligne 8 M6

De 6 & 7, 146 de la poitrine 48

De Y AU, 18 de ia poitrine

Formez la gorge.

De M & 9, 134 pouce.

De 8 & 10, méme distance.

De 10 & 11, 1 pouce

Placez I'équerre aux points P et et
abaissez la perpendiculaire; cecl déter-

mine les points 20 et 13.

De 20 & 21, 12 pouce de moins que de
1.6 de la poitrine.

De 12 & 13, 4 1-4 pouces.

De 14 & 15 et de 13 & 16, mesure du siége
plus 11-2 pouce.

De 16 & 17, 2 pouces.

Elevez la perpendiculaire 1417,

Tirez la ligne 17-16-18.

De 17 A 18, méme distance que de 17219

Formez la couture de cOté, le bas du de-
vant et finissez




On vient d'inaugurer, & Hildesheim,
un systéme téléphonique qui supprime
les intermédiaires, c'est-d-dire les demol
selles du téléphone. Ce systdme a 6été in
venté en Amérique, ol il donne, parait-il
d'excellents résultats, dit un confrére pa
risien.

Chacun des appareils est pour
vu de trois cadrans, pareils A& des
cadrans d'horloge, dont chacun est

numéroté de 0 jusqu'a 9
désire une communication place lui-méme
l'aiguille de chacun de

L'abonné qui

ces cadrans de

maniére A former le numéro de son cor-
respondant.

11 décroche les récepteurs, et aussitot
une sonmerie retentit chez l'abonné A quli
il veut parler. L'entretien fini, les deux
abonnés raccrochent leurs récepteurs, ce
qui interrompt la communication, et le
demandeur raméne les aiguilles au zéro
ce qui remet son poste en état d'envoyer
ou de recevoir un nouvel appel. On as-
sure que le téléphone automatique fone-
tionne & merveille, qu'il épargne aux heu
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reux habitants d'Hlidesheim
d'impatience

11 sera étendu peu A peu aux
villes allemandes. Inutile d'ajouter qu'll
n'est applicable que dans le service ur
pour communiquer d'une
une autre, il faut toujours recourir & ur

beaucoup

autres

bain; ville &

bureau central
..

Pour raviver les couleurs d'un tapis, il
faut le bien battre jusqu'a ce que la pou

siére en solt entiérement sortie. Enlevez
ensuite les taches d'encre (s'il ¥y en a)
avee du jus de limon ou d'oseille; lavez
le bien & Veau fraiche et battezle de ma
niére A& faire sortir du tissu tout ce qui
peut y &re entré d'eau; quand il est en
tidrement sec, frottez-le bien partout avec
de la mie de pain de seigle tout chaud, et si
le temps est trés beau, mettezde a 'air
pendant un ou deux jours. On peut aussi
les nettoyer avee une brosse trempée
dans le fiel de boeuf purifié, aprés y

avoir introduit du sable fin qui sert ea

quelque sorte de savon
. .

On a prétendu que le palais de glace
Montréal, avait don

ensation de frold A

de I'hiver dernfer A

né en Europe, une

I'égard du Canada

Pourquol le gouvernement ne

Ableralt

il pas & nos agents commerciaux & Lon
dr et & Pari wvee ordre de la faire
connaitre par la voie des journaux, notre
température estivale

Le 25 aoft, le thermomdtre a enre

gistré: A Toronto, 96 degrés; A4 Montréal
et & Ottawa, 86; & Winnipeg, + & Cal
gary et & Moose Jaw, 76; & Kdmonton, &
Prince Albert et & Qu'Appelle, 72, enfin
a Québee, T4

8i on savait mieux en Burope de quelle
température nous

jouissons pendant les
saisons de printemps, d'été et d’'automne,
on ¥y comprendrait mieux pourquoi le Ca-
nada—avec ses immenses prairies, sera
avant blen longtemps, le plus grand pays
producteur de blé du monde entier




SOIERIES DE LYON

Nous lisons dans le Moniteur du Tissa
ge Mécanique des Soleries:

Pendant la premiére quinzaine qui a
sulvl notre dernier “Bulletin”, les ache-
teurs ont continué A visiter notre mar-
ché de 1'étoffe en plus grand nombre
que de coutume & pareille époque de l'an
née; mais, depuis deux semaines, les va
cances les retiennent éloignés des affal
res pour quelque temps. Néanmoins, no
tre “Fabrique” recoit sans cesse des de
mandes de réassortiments concernant
tous les articles de salson dont on verra
I'énumération dans le cours de notre ana-
lyse.

Sur le marché de la matiére premidre,
les transactions, pendant cette derniére
période, ont 6té nombreuses, mais un peu
morcelées; ces achats ont é1é falts par
la consommation. D'aprés les plus récen
tes dépéches A'Extréme-Orient, les mar-
chés de Shanghai et Yokohama sont cal-
mes, mais les prix sont bien maintenus.
A Canton, on signale un bon courant d'af-
faires A prix fermes.

Les usines de tissage mécanique sont
toujours largement alimentées par des

1ssi suivies, pr pal t dans
Jes Unis teints en plece; et, pendant la
période actuelle d'entre saisons, qui tou-
chera bientot A son terme, la fabrication
n'aura pas éprouvé de ralentissement
bien appréciable, si ce west en ce qui
concerne quelques genres de nouveautés.

Le Pongée uni (chaine grége tramé
schappe ou tramé coton, en 5154 centi-
métres jumelle), dans les petites qualités
de 40 & 30 dents d deux fils, donne lien
a des demandes de métiers qui devien-
pent d'autant plus pressantes qu'elles
sont assez froidement accuelllles & cause
de Vinsuffisance des prix de fagon.

Concernant le China (pour mode),
chaine grége tramé coton, dans les comp-
tes de 256 A 30 dents & 2 fils, réduction
56 coups, les ordres se présentent de
plus es plus nombreux et avec des condi-
tions avantageuses pour la main-d'oeu-
vre; tandis que le China, dans les fortes
qualités de 70 dents & 1 fil, réduction 90-
92 coups, diminue sensiblement sa fabri-
cation.

La Doublure teinte en pidce (chaine
groge tramé coton, largeurs 41-46 et 51-
54 centimétres jumelle), en Satin, Sergé,
Austria, Polonaise, provoque sans cesse
des demandes nouvelles, dans toutes les
qualités, et la production de ces étoffes
tend plutdt & augmenter

Les Armures teintes en pidces: Twill,
Surah, Batavia (dites foulard), chaine
sole tramp schappe ou tramé grége (pour
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robe), destinées A I'impression se main-
tiennent bien sur les métiers, et se tis-
sent méme avec une vigueur croissante,
surtcut dans les belles qualités d forte
réduction,

Le Satin Liberty (chaine grdge tramé
schappe, largeur 51-54 centimdtres jumel-
le ou lisidres fixes), donne des marques
de faiblesse, et c'est & peine si l'on peut
trouver, dans les qualités moyennes, quel-
ques petits ordres clairsemés pour éviter
larrét du fonctionnement de l'outillage.

Le Ordpe de Chine, en diverses armu-
res nouveautés (chaine sole ou chaine
schappe, largeurs 110 et 120 centimatres),
interrompant sa longue et brillante car-
ridre, a pris, depuls deux mols, une allu-
re languissante, et les métiers au service
de cette étoffe s'arrétent successivement.

Le Cachemire (chaine schappe tramé
sole ou tramé schappe, largeur 110 cen-
timdtres), aprés quelques semaines d'hé-
sitation, revient A une conduite moins ef-
facée, grice A quelques ordres, précur-
seurs d'un prochain réveil

L/Echarpe (largeurs 60 et 120 centi-
maétres, longueurs de 2 & 3 métres, avec
encadrement par la chaine et par la tra-
me), en Mousseline, Crépe de Chine, Ra-
dium, continue A recuelllir des commis-
slons nouvelles qui, sans doute, condui-
ront sa fabrication jusqu'an moment de
la reprise générale des affaires.

Le Voile uni (chaine Grenadine, tramé
Grenadine) couserve une marche régulie-
re, et se fabrique depuis sans

tion de ces étoffes ne manquera pas de
prendre une grande extension pendant les
mois d’hiver,

Les Fagonnés, en général, sont en trés
bonne posture, surtout si 'on considére
que le mols d'aolt est ordinairement ce-
lui ol l'on compte le plus de métiers in-
actifs. Au contraire, la fabrication qui,
le mois dernier, était déja, relativement,
évelllée, est, maintenant, plutdt en pro-
grés pour tous les genres que nous avons
cités dans notre précédent “Bulletin” :
Damas (chaine grége tramé coton); Fa-
gonné fond satin Liberty (chaine grége
tramé schappe), largeur 110 centimatres;
Pagonnés (chaine cuit tramé cuit, 1 lat
sole, 1 lat or); Brocade (chaine sole,
chaine schappe ou chaine coton tramé or
ou argent); Lucas; Brillantine ; Chile
sole & franges; Mouchoir au carré; Moi-
rette et Mexicaine (chaine grége tramé
coton).

A Lyon, dans les petits ateliers de tis-
sage mécanique ou A la main, le travail
se poursuit avec beaucoup d'entrain au
profit des mémes 6toffes que le mols der-
nier: Armures (chaine cult tramé cuit)
en noir ou couleur; Cotelés (chaine sole
tramé laine et gole), en 55 et 108 centi-
metres; Fagonnés fond armure pour col-
cravate; Nouveautés pour col-cravate ;
Mouchoir sole au carré; Cachemirienne 2
Jats (chaine coton tramé sole et dorure);
Pékins (Taffetas et Poil Jardiniere) ;
Echarpes (avec¢ perles et dorure) ; Pékin

inidre (broché sole et or, sur fond

donner aucun signe de lassitude.

Pour la Mousseline sole (chaine torsion
tramé torsion), les ordres se succédent
sans reliche et en quantité beaucoup
plus grande que 1'on ne pouvait le suppo-
ser durant la période de morte-saison
i1 en résulte d'heureuses conséquences
pour les prix de facon dont la progression
ascendante est trés marquée.

La Cristalline (mousseline chaine co-
ton tramé sole) occupe également avec
activité un nombre de métiers trés im-
portant,

Les usines mécaniques & fagon traitant
spéclalement I'étoffe unie de sole pure
teinte en flotte restent bien alimentées
par des ordres suivis en Satin Merveil-
leux; Messaline; Paillette; Gros Pékin;
Col-cravate noir (largeur 67 centimé-
tres). Cependant, on peut noter, en ces
dernidres semaines, un certain ralentisse-
ment a sez explicable A cette époque de

i Seamt

satin et Faille); Grand Damas & 2 et &
3 lats et broché, en 90 et 108 centimétre;
Etoffe fond armure dessin  Damassé
(genre ancien); Btoffe Empire grand pé-
kin et broché; Velours fagonné fond sa-
tin Liberty; Velours fagonné fond Liber-
ty lancé or (étoffe souple): Crépe bro-
ché dorure; Brocade (chaine sole tramé
or ou argent); Brillantine; Lucas; Damas
broché or (pour exportation) ; Taffetas
glacé; Taffetas caméléon; Cotelés glacé
ou caméléon; Articles & perles; Gaze bro-
chée; Cristal faconné; Fagonné pour
Corset; Ceinture (chaine or tramé cou-
leur, largeur 18 centimétres); Matelassé.
Le Velours tout soie au fer, uni noir ou
couleur, se tisse toujours sans faiblesse,
et les demandes, en ce moment, sont sur-
tout en faveur des mnuances: Prunelle,
Marine foncé, Gros bleu, Cyprés, Tabac,
Vieux rouge, Nuit.

A la campagne les ateliers A bras sont

Les
ques appartenant & des fabricants suffi-
sent encore pour la production du Taffe-
tas cuit noir ou couleur qui, jusqu'd pré-
sent, figure & peine dans les usines 2
fagon,

Le Tussor et le Shantung lyonnais
(chatne Doupion tramé Doupion, laine ou
Tussah) sont toujours favorisés d'une
vente trds large; les stocks qui peuvent
encore exister doivent étre trds affaiblis
et, selon toutes les prévisions, la fabrica-

parti és par les Etoffes sul-
vantes: Rubans (chaine grége tramé, co-
ton); Pékins (Satin et Crépe, ou Satin
et Taffetas); Crépe de Chine; Moire;
Articles A Perles; Cristalline (cotelé gla-
¢é ou caméléon). Le Velours tout sole
au fer se maintient bien sur le méme
nombre de métiers que le mois passé.
En résumé, le tissage mécanique con-
serve une activité supérieure & la moyen-
ne habituelle en morte-saison. Les grands
artieles de fond, dans le genre uni teint
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UAND votre cliente demande un Chapeau d’un style individuel,
une Aile ou une Plume de proportions gracieuses, un Orne-
ment d'un moddle unique, si vous ne pouvez pas les lui
fournir, votre clientdle ira au magasin voisin, Ne vous
trouvez pas dans cette situation.

En employant notre “‘SysTitME D'ORDREsS PAR LETTRE,”
vous éliminez le plus grand de tous les dangers en affaires, le

DiisAPPOINTEMENT, CONSULTEZ LES PLUS GRANDS MARCHANDS DX MODES DU

CANADA. LE STOCK LK PLUS CONSIDERABLE ET LE MEILLEUR POUR Y FAIRK

vOS ACHATS, CHOISI PAR LK PRRSONNEL ACHETEUR LE PLUS EXPRRIMENTE DU

pAvS. Ces trois choses ne sont-elles pas suffisantes pour vous assurer contre le

DiiSAPPOINTEMENT ?

N’attendez pas que la presse se produise ; voyez d’avance ce dont vous avez
besoin et profitez d’une organisation qui a des SUCCURSALES aux points de distri-
bution les plus commodes, et qui est toujours A votre service.

The D. McCALL COMPANY Limited.
TORONTO.

MONTREAL. QUEBEC, OTTAWA,
232, rue McGill. 41, rue St-Joseph. 111, rue Sparks.
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en Vétements pour ’Automne

Net Hexicon Pesant, garni de

braid A soutache et de boutons,

par-dessus un ‘ransparent en soie
No F205 a $3.00 chaque.

Blouse en Soie, faite de taffetas

de bonne qualité, garnie de boutons

en soutache. Noire et de couleur.
No F265 a $2.75 chaque.

Blouse en fin net Bretonne, garnie
d'insertions en dentelle Plauen et
d'un froncé en dentelle Un article
leader.

No F1009 & $27.00 la douzaine.

Les vétements illustrés sont
quelques spécialités choisies
dans notre assortiment d'au-

Tous

modeles derier genre a prix

tomne et d'Hiver.

populaires. . . . .

B178, Jupe en Panama de bonne
qualité, avec panneaux plissés en
avant et en arriére, finie avee du
braid & soutache. Noir, brun et
bleu-marine, 4 $4.50 chaque.

Nos voyageurs sont en route
avec un assortiment com-
plet de
BLOUSES,
ROBES,

JUPES
et se dingent de votre coté.
Nouvelles Idées, Prompte
livraison. . . . .

Robe en Soie Taffetas avec brald
de fantaisie et boutons couverts
de sole. Noir et couleurs

No F600, &4 $12.50 chaque.

B179. Jupe en serge francaise, gar-
nie de plis en taffetas. Noir, brun,
bleu-marine et vin, & $3.76 chaque.

R. D. Fairbairn Co., Ltd., 107, rue Simcoe, Toronto




TISSUR ET NOUVEAUTES 39

Modéles Nouveaux et Originaux
pour I’Automne

P
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Col stock Fantaisie, avec Dentelle Valenciennes, et rempli de Soie,
Chiffon gaufré souple avec rang de Lice en avant Ruche en Dentelle. No. D494, & $2.25 lajdos
$2.00 la doz. de verges.

Ruche, largeur moyenne, en Chiffon Gaufré
No. A28 & $2.00 la doz. de vorges

Soie Elastique avec Boutons en Jais ou en Acier et Boucle Assortie
No. C677 & $6.50 la dox.

$4.50 la dox

Ruche Fédora, largeur moyenne. Numérolpopulaire.
$1.50 la dox. de verges.

Forme en Chiffon, garnie de BraidiSoutache et delJais.
No. D461 & $4.50 la doz.

Ruche en ordonnet de Soie pesante, avec rang de Lice gaufrée en avant. Soie Taffetas avec Anneaux et Boutons en Soie, Boucles Noires ou Dorées
No. A372 & $1.75 la doz. de verges. No. C519 & $4.25 la dox.

R. D. FAIRBAIRN CO. LIMITED

107, rue Simcoe, Toronto
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en pidce, utilisent déja pour eux geuls la
plus grande partie de I'outiliage, avec des
prix de fagon dont la plus-value s'accroit
en raison de l'abondance des commis-
slons nouvelles; les Fagonnés de tous
genres provoquent de nombreux monta-
ges de métiers, et la fabrication de la
belle étoffe (chaine cuit tramé cuit), soit
en Uni, soit en Nouveauté prend une ex-
tension de plus en plus grande.

A Londres les chefs de maisons, ainsi
que les principaux employés du gros et
du détall étant en pleine vacance, les af-
faires subissent un arrét gensible qui
durera jusqu'en geptembre. Plusieurs re-
présentants de maisons anglaises sont
encore venus, & a fin de juillet, visiter
la place de Lyon; ils ¥ ont fait quelques
achats pour l'automne et lalssé des com-
missions pour le printemps prochain.
L'article le plus favorisé a été la Moire,
surtout teinte en pidce largeur 110 cen-
timatres (pour robe), et en 48-50 centime-
tres (pour mode). Il s'est fait aussi
quelques transactions en Moire teinte en
fil, largeur 56 centimdtres (pour robe),
en noir, en blanc et un peu en Caméléon.
Le Taffetas cuit couleur (de toucher sou-
ple) est assez demandé dans de jolies
qualités, dites sans charge, de méme que
le Satin merveilleux, la Paillette et autres
armures, prlnclpalement en noir, et quel-
gue peu en couleur. Dans le teint en piéce,
Ja demande est trds soutenue pour le
Twil Shantung, largeur 92 centimétres,
ainsi que le Cachemire et ses similaires,
Jargeurs de 100 & 110 centimdtres. Les
gros Cotelés (chaine Grenadine tramé
Jaine ou tramé coton), largeur 80 centl-
matres pour confection, principalement
en mnoir, motivent des ordres pour T'au-
tomne et d'autres Cotelés, teints en pié-
ces (A cOte fine), en diverses largeurs
(pour robe ou pour mode) sont recher-
chés pour la saison de printemps.  Les
Crépes de Chine Météore, Volle, Mousse-
line, jouissent d'un assez grand succes.
surtout ansd les belles qualités de S0 A
120 dents. En doublures, la Polonaise,
largeurs de 100 & 140 centimétres, béné-
ficie d'une vente trés active dang les gros
comptes, tandis que les qualités basses
et moyennes, en 92 centimdtres, son{ as-
sez négligées. Concernant l'article Tulle,
la vente est profitable & la Voilette dans
les qualités supérieures, gurtout (chenil-
lées) mais elle est presque nulle pour la
Malines. Le Velours souple teint en fil,
largeur 110 centimétres, parait avoir une
certaine réussite, particulidrement en
noir, et 'on a bonne opinion pour l'ave-
nir de quelques articles teints en pldce
(chaine soie tramé laine), largeur 110
centimétres. Pour le printemps pro-
chain on croit A une bonne saison d'af-
faires et l'on pense que V'lmpression di-
recte y figurera parmi les articles privi-
1égién.

A New-York, la morte-saison est en son
moment le plus caractérisé, et il se traite
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seulement quelques affaires dans les ar-
ticles suivants: Mousseline, Crépe de
Chine Voile, Cachemire, Sergé Liberty
imprimé, Satin et Sergé teints en pléce
(chaine grége tramé coton, en 92 centi-
métres), pour doublure. 1. nouveau ta-
rif des Douanes a été voté, signé et pro-
mulgué le 5 courant; A partir de cette
date, il est entré en vigueur pour la per-
ception des droits d'entrée aux Etats-
Unis sur les marchandises étrangéres.
En ce qui concerne la solerie, on ne re-
marque pas de grands changements avec
Yancien tarif. Il y a, sur certains arti-
cles, une légére diminution, et, sur d'au-
tres, une augmentation. Les Btats-Unis
ont, en méme temps,, dénoncé tous les
arrangements spéciaux conclus avec quel-
ques Puissances, et qui expirent tous
dans 3 ou dans 6 mois, & dater du jour ol
le nouveau tarif a été appliqué. Le Pré
sient des BEtats-Unis aura la faculté
d'augmenter le tarif de 25 pour cent pour
Jes nations qui frapperaient les produits
américains de droits d'entrée jugés trop
considérable. Cette question du tarif
étant maintenant résolue, on compte sur
une bonne saison d'automne; et les fabri-
cants lyonnais préparent déjd leurs nou-
velles collections d'échantillons en vue
d'obtenir des commissions pour le prin-
temps prochain.

A Paris, grace au soleil qui a pris, en-
fin, une juste revanche sur les intempé-
ries qui ont marqué le ement de

LA PRODUCTION MONDIALE DE LA
LAINE

On lit dans le Manchester Guardian:

Ceux qui, il y a deux ans, disalent
qu'une diminution d'une livre du poids
moyen de chaque toison gignifait une di-
minution de 200,000 balles des expusta
tions de laine, pourraient montrer mainte-
nant qu'une augmentation d'une livre du
poids moyen aurait pour résultat une aug-
mentation de 200,000 balles des exporta-
tions de laine. Les avis que nous avons
recus des principaux éleveurs des divers
états sur les perspectives favorables de
la production de la laine, résultal de
pluies splendides pour les pAturages,
nous portent & estimer 1a tonte prochaine
en Australie d 2,000,000 de balles environ,
goit 200,000 balles de plus que 1année
dernidre, et les nouvelles qui nous sont
envoyées par cAblogrammes continuent &
otre sl favorables que nous nous sentons
inclinés & €lever plutdt qu'd abaisser no-
tre estimation. lLes cAblogrammes recus
gont 11 t depuls q temps
nous signalent de fortes pluies dans tous
les districts & pAturages du Common-
wealth, On prétend, comme @’habitude,
que la production mondiale de la laine

cet 616, 1a vente des tissus de salson
éprouve un sureroit d’animation dansles
maisons de Nouveautés ofi I'affluence de
la clientéle du détail aux rayons de la
solerie motive de constantes demandes de
suppkments dont profitent surtout les
articles:  Paillette, Merveilleux, Shan-
tung en tous genres (uni), rayé, sergé
(grosse cOte); Cotelé moiré, Les mal-
sons de gros transmettent toujours quel-
ques ordres de réassortiments pour les
ventes d'6été, et s'intéressent déja a la
préparation de la saison du printemps
prochain, en vue de laquelle notre “Fa-
brique " leur soumet des échantillons,
parmi lesquels se font particulidrement
remarquer: la Moire de tous genres, mais
surtout la Moire frangaise, la belle Nou-
veauté avec disposition de Moire ; les
nouveautés (pour Chemisette et Corsa-
ge), en petites rayures combinées avec
différentes armures, généralement dans
Je ton Camaieu; les Taffetas, noir on
couleur, souples et brillants.

En somme, aprés une période d'aceal-
mie beaucoup moins accentuée que d'or-
dinaire A cette époque de 1'année, il y &
lieu d'espérer que nous pourrons le mois
prochain, signaler le commencement des
opérations pour la saison de printemps
1910

Lisez beaucoup et avec soin, réfléchis-
sez profondémnet et n’hésitez pas & vous
servir des idées d'autrul.

D'od vient cette information ?
Mystére. Quant A nous, nous nous con-
tentons d'estimations raisonnables basées
sur des perspectives, et en ce qui con-
cerne la Nouvell de, nous

que ce pays sera dans une bonne situa-
tion, si ses exportations de laine, pendant
I'année présente, n'offrent pas de dimi-
nution, Quant au Sud-Africain, bien que
ses exportations se solent élevées dans
un temps trés court de 200,000 & 300,000
balles, i1 est maintenant certain qu'une
autre augmentation de 30,000 balles sera
enregistrée, cette année, et nous ne se-
rions pas surpris que I'augmentation s'é
leve & 50,000 balles. Les hommes ayant
des moyens exceptionnels pour juger cor-
rectement, sont d’opinion qu'avant de
nombreuses années, le Sud-Africain ex-
portera au moins un demi-million de bal-
les. Le fermier Boer et ceux qui le gou-
vernent se réveillent enfin et non seule-
ment adoptent les méthodes d'élevage
australiennes, mais importent un grand
nombre de moutons des meilleurs trou-
peaux du Commonwealth. Des avis de
Sydney déclarent que quelques-uns des
meilleurs béliers, vendus aprés la grande
exposition, ont été achetés pour le Sud-
Africain.

En estimant le surplus futur, il faudra
tenir compte des exportations probables
de I'Amérique du Sud. D'aprds les expor-
tations d'Australie, il devait y avoir une
forte diminution des expéditions de La
Plata, cette année. Voicl les chiffres de
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, l[ﬁ SEILS sz FLETS

Les seuls filets invisibles tenant bien les cheveux en conservant los
effets gracieux de la coiffure, la doucen a regularité des traits.
Kxiges los filots “Tidy-Wear" avee les cheveur tendus an basdu filet

5 Tallles R20 R22 R23 10 Nuances
Moyen Grand Extra Couvre- Fine
Grand  téte  Maille

ROSENWALD FRERES, Fabricants
LONDRES, PARIS, VIENNE
SPECIALITE : Filets Cheveux, Crépons divers, Rouleaux, ete,
Beuls représentants au Canada : DIECKERHOFF, RAFFLOER & CIE, L

Auvgle dex rues Nlm voe et Wellington, Toronto.
5 rue St-Paul Montréal

N'importe quelle taille,  N'importe quel modéle,
N'importe quelle quantité.

Nous pouvons livrer sans délai n'importe quelle
quantité, grande ou petite, des dernidres nouveautés
en confections anglaises pour le printemps. Nos
gilets de fantaisie *‘ Paddock "' forment un article trés
avantageux dont vous trouverez la vente facile.

Nous fournissons les tailles frangaises et anglaises
suivant les demandes et nous les emballons au gofit
des clients.

Envoyez-nous les indications exactes de ce qu'il
vous faut et nous exécuterons vos commandes 2 la
lettre, Notre but n'est pas de nous débarrasser d'un
stock encombrant, mais au contraire de vous fournir
exactement ce que vous désirez et ce qui vous plait
jusqu'au plus petit détail.

BARKER & MOODY LTD. GEO. GIROUX & CIE.,
Perseverance Mills, Leeds, 207, rue St. Jacques,
Angleterre, Montreal.

Spécialités en Chemises & Confections pour hommes,

7 A\
Tissus en Pure Laine
Hewson

€ Nos styles viennent directement de
Paris. Cela vous paiera de pouvoir
offir & vos clients les Tweeds et
Worsteds Hewson renommés. lls sont
du modele le plus récent et, étant en
laine pure, donnent une satisfaction
sans pareille. lls conviennent égale-
ment aux vétements d'automne et
d'hiver pour dames et messieurs.

Notre vovageur ira vous voir bientol.

HEWSON WOOLEN MILLS
LIMITED

tAmhent, - - Nouvelle-Ecosse

LES BRETELLES

GLOBE

Répondent a tous les besoins
en fait de bretelles.

Lignes pour I'Automne et Noel

en boites simples.

Remarquez les beaux effets de satin avec
boucles finies satin, assorties. Les ven~
deurs offrent maintenant cette li(ne dans

tout le Canada.

The Globe Suspender Co.,

ROCK ISLAND, QUEBEC.

(S Z




ces expéditions jusqu'au ler juillet, & par-
tir du commencement de la salson ler
octobre 1908: de I'Argentine et de I'Uru-
guay, 540,388 balles, contre 420,811 balles
pendant la période correspondante de la
saison précédente, soit une augmentation
d'environ 120,000 balles, égale a 240,000
balles australiennes. 11 ne faut pas igno-
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té d'argent anglais passera en Australie

pir & Ja demande qui existe pour les ce-

pendant les douze mols p!

“Le suivant indi la prove-

Les laines de dessus de toute
sont fermes A Bradford, et c'est surtout
le cas pour les dessus de qualité 40's,
qui, pendant de sl nombreux mois ont eu
un marché inactif. 1'élévation du prix,
depuis le point le plus bas en mai 1908

rer non plus le “boom des " oqui
a lieu maintenant dans le Sud de la Pa-
tagonie, le Sud du Chill, la Terrede-Feu
ot les fles du détroit de Magellan.

Les expéditions du port chilien de Pun-
ta Arenas augmentent par sauts et par
bonds et sont maintenant un facteur im-
portant dans toutes les ventes aux en-
cheres de Londres. Ce port est mainte-
pant un des plus prospéres de tout I'hé-
misphére austral, et sa grande prospérité
est due A ce qu'il est un port libre et qu'il
attire le commerce de tous les états du
Sud de la Patagonie situés sur le littoral
de 'Atlantique. Darwin pensait que toute
cette contrée n'avait aucune valeur; mais
on peut se rendre compte de son erreur
par le fait que sur une “ estancia”, prés
de Punta Arenas, plus d'un million de
moutons sont en pAturage, tandis qu'dla
Terre-de-Feu méme, une firme possdde
plus de 250,000 moutons. LA encore, des
hommes qui doivent &tre les meilleurs
juges en la matiére pensent que pendant
la prochaine décade, les expéditions de
laine seront & peu prés doublées.

1l v a encore d'autres facteurs dans le
monde entier qui tendent A augmenter
potre approvisionnement de laine. Cha-
que année, on apporte de plus en plus de
soins A I'élevage du mouton, afin d'aug-
menter le poids des toisons. Aux récen-
tes ventes de béliers qui ont eu lieu a
Sydney, il ¥y a eu une vive compétition
pour l'acquisition de 7,000 bétes on plus
mises en vente. Les prix se sont élevés
A plus de 550 guinées et un trés grand
nombre de bétes se sont vendues de 100
A 300 guinées piéce.

Ces animaux étaient le produit d'éle-
veurs renommés de la Nouvelle-Galles du
Sud et furent achetés par des fermiers
du Commonwealth et du Bud-Africain.

Malgré 'amélioration de 'industrie qui
a lleu maintenant aux Etats-Unis et la
grande augmentation de la consomma-
tion de la matidre brute qui accompagne
cette amélioration, nous pensons qu'd des
prix un peu inférieurs aux prix actuels,
il y a assez de laine pour la consomma-
tion générale.

Quand les dépéches que nous avons en
mains sont parties d'Australie, 1'agnélage
ge faisait de manidre satisfaisante dans
tous les états. Eerivant & la date du 14
juillet, le propriétaire de deux vastes pl-
turages rapporte qu'il était occupé & mar-
quer les agneaux sur un de ces pAturages,
et tout indiquait que leur nombre serait
denviron 80 pour cent. Il ajoute: * 8i
les valeurs de la laine et du blé restent
A peu prés au niveau actuel, une quanti-

est de 5d. par livre; maisles
prix sont toujours inférieurs de 5d. au
point le plus élevé atteint auparavauvt

LA RECOLTE DU COTON EN 1908-1909

Col. Willlam V. King, surintendant du
Cotton Exchange de New-York, a com-
plété son rapport annuel sur le coton
pour la saison se terminant au 31 aolt.
La récolte des Etats-Unis, d'aprés ses
chiffres pour l'année 1908-1909, offre un
rendement total de 13,817,516 balles, rela-
tivement & 11,441,269 balles I'année der-
nidre et 13,539,948, l'année précédente.
Le rapport du Col. King est le suivant:

1908-1909

Balles.

Recettes aux ports . 10,046,467
Par terre jusqu'aux mouling

du Nord et au Canada 1,270,237
Quantité prise par les manu-
factures du Sud (moins les

quantités prises aux ports) 2,500,812

Total 13,817,516

“La récolte du coton aux Etats-Unis,
pour l'année 1908-1908, donne un rende-
ment total de 13,817,616 balles et est la
plus forte qu'il y ait encore eu C'est un
fait remarquable et digne de considéra-
tion que, malgré le volume battant les
records de cette récolte, et son entrée
sur les marchés de I'univers pour la ven-
te et la distribution pendant une période
de dépression commerciale, la récolte en-
tiére ait 6té & peu prés absorbée par les

es, comme 1'indi t les chif-
fres représentant le coton pris par les
manufactures des Btats-Unis et celul ex-
porté aux ports étrangers. La quantité
de coton prise par les manufactures du
pays est la plus forte qui soit connue, tan-
dis que la quantité totale exportée n'a
6té dépassée qu'en 1904-1905.

Sans aucun doute un des facteurs qui
ont contribué A cette augmentation de la
demande, a été le caractére uniformé-
ment bon de la récolte, tant pour la qua-
lité que pour la fibre, ce qui en fait pour
le filateur une des meilleures récoltes qui
alent 6té produites au point de vue de la
qualité de travail; en outre le nombre
des broches augmente chaque année
d’une manidre soutenue dans I'univers, ce
qui exige, dans des conditions normales,
de grandes quantités de coton pour four-

nance et I'importance de la demande,
cette année, et donne des chiffres de com-
paraison avec I'année dernidre:

Cette L'année
année.  Dernidre.
Manulactures du Sud 2,554,746 2,079,434
Manufactures du Nord
et Canada. . . . . 2,815,861 1,989,614
5,370,607 4,069,048
Exportations en:
Grande-Bretagn . 8,589,144 2,944,168
France . . . . . 1,064,747 $90,209
Allemagne et Con-
tinent . .. . 3,590,600 3,430,038
Mexique . . . 48,769 5,0
Japon, ete. . 201,693 191,386
8,444,923 7,460,836
Total . . . . .18,815530 11,629,884

DESCRIPTIONS

DES CHAPEAUX

Page 10.—L'élégant chapeau de rue
représenté dans cette page est de la for-
me casque; il est en castor & long poil,
de couleur bleue Vélum foncée, et est
ajusté par un bandeau halo. La passe
large de 4 pouces jusqu'au tour de téte,
a l'air beaucoup plus étroite, et la calotte
est haute de 4 pouces de la passe & la
partie arrondie. ~ Des remplis souples
ayant ensemble une largeur de 5 pouces,
sont faits en velours vert aéroplane et
placés de chaque cOté d'un rempli de cou-
leur assortie & celle du castor; le léger
relevement de la passe A4 gauche est
maintenu par des ailes de 16 pouces,
étroites, de couleurs variées, avec une
téte d’'oiseau noir.

Page 11—La jolie forme turban, avec
calotte drapée de ruban, représentée en
haut et & gauche de cette page, est de
couleur rose wistarie. Du braid chenille
avec bord en paille satin, couvre la passe
large de 4 pouces, et du ruban faille No
120 de couleur exactement assortie, est
employé pour la calotte, les torsades sou-
ples limitant le contour de la forme, com-
me on le voit. Une paire d'ailes de fan-
taisie, larges de 4 pouces et longues de
20 pouces, avec touches de bleu et de
brun, faisant ressortir la coloration rose,
est placée A gauche.

Un des plus élégants chapeaux de rue
est représenté A droit et en bas de la mé-
me page. La forme gracieuse est entid-
rement couverte de chenille et de braid
de paille noirs. Les ailes longues, étrol-
tes et en pointe—noires et doublées de
blanc—sont agrémentées d'une alle cour-
te, qui repose sur la chevelure. Les alles
placées sur la passe enroulée a gauche,
sont fixées par un cabochon en jals.
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creee
Gants

de Peau
de
PEWNY
ceceee
Nos Stocks de Gants de Peau

pour I’Automne

armivent maintenant et nous pourrons fournir promptement
A vos besoins pour I'automne. € Notre acheteur est
maintenant & |'étranger, plagant des contrats avantageux
pour le Pr @ Nos voyageurs vous offriront la

ligne du Printemps en temps voulu.

Greenshields Limited, Montréal

Chemises ‘*Marque Rooster.”

Assez grandes pour des hommes arrivés A tout leur dé-
veloppement.

Flanelle Fcossaise Pesante, Cols Reversibles en Fin
Tissu Box Anglais, nuances unies: Brun Rouge, Bleu
Royal et Noir,

Twills, Ducks, Sateens, etc., Khaki.

Overalls, Pantalons, Coats Blancs en I'lanelle
Militaire, Flanelle Bleu-Marine, Flanelle Grise.

Robert C. Wilkins Company, Limited,
MONTREAL.

Une Bonne Chose — Bien Annoncée

Voild ce qui fait un article de vente forte
et soutenue.

Ce Sous-Uttement Trrémrécissable

“Ceetee”

est un sous-vétement de la qualité absolument
la plus haute, annoncé d’une manidre extensive.
Nous disons & vos c/ients tout ce qui concerne
“CRETEE.” La demande existe — &tes-vous
prét & y faire face? “ CEETEE” est fait dans
toutes les grandeurs et tous les styles, en Gaze
de I'Inde (pesanteurs moyenne et lourde), en
Soie et Laine, en Laine d’Agneau et Mérinos,
Chaque vétement est garanti irrétrécissable.

Voyez nos Echantillons de Printemps.

The C. Turnbull Company

OF GALT, LIMITED
Galt, - - Ontario

Le meilleur cous-vétement pour la peau délicate
L des femmes et des enfants est notre Sous-Véte-

ment 4 Cétes Elastiques s’aj parfai

\ ot

Hamilton Cotton Co.,

HAMILTON =

MARQUE “STAR”

Rideaux en Chenille, Portidres et Tapis de Table.
Tapis de Table de Fantaisie et Unis, dans les
grandeurs suivantes :

44, 64, B84, 10.4, 12.4,
Rideaux et Portiéres dans les largeurs suivantes
33" 34" 36" 40" 44" 48" 66" 72,"

et dans toutes les longueurs désirées,

MARQUE “IMPERIAL”

Une qualité de Rideaux Unis et Pesants, ayant
une apparence trés riche.

Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessins pour le
Commerce du Printemps.

— AGENT POUR LA VENTE ; cn—

W. B. STEWART

FMPIRE BUILDING.

64 Welllogton St. West. TORONTO, ONT.
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GANTS DE PEAU

M. A. F. Révol, directeur-gérant de la
malson Perrin, Fréres et Cie, nous in-
forme que les gants courts en chevreau
fabriqués en France sont actuellement
trés rares et que cette rareté durera
jusqu'au mois d'octobre

La cause de cette rareté provient du
manque d'ouvridres pour broderies d la
main sur gants courts.

Pendant ces dernidres années, les
gants longs ont 6té en vogue ; ces ou-
vridres ayant peu d'ouvrage dans la
ganterie, ont da  chercher du travail
dans d'autres branches et il s'agit main-
tenant de les remettre d leur ancien

métier.
.

Les nuances les plus en vogue pour
les gants sont les tans, les bruns, il ¥y a
également une bonne demande pour les
couleurs vieux rose et violet.

Avant de passer leurs commandes, les
commercants auront tout intérét a voir
la collection d'échantillons que les voya-
geurs de la maison Garneau, Limitée,
Québec, offrent actuellement pour la sai-
gon 1910, Ces échantillons représentent
les derniéres nouveautés européennes,
comme nos lecteurs pourront le consta-
ter par l'annonce de la maison Garnean
Limitée, sur une autre page de ce jour-
nal. Les prix sont trés avantageux et
intéresseront les marchands de nouveau-
tés.

1 6tat des recettes et dépenses de la
province de Québec A la fin de 'année
fiscale 1908-09 indique que les recettes
ont 6té de $6,082,187 et les dépenses de
$5,952,795, laissant une balance de re-
cettes de $129,392,

.. '

Les hommes sont supérieurs ou infé-
rleurg suivant la proportion dans laquel-
le 1ls possddent certaines qualités;
I'honneur, la franchise, la santé, le sys-
teéme, V'esprit qui porte & alder les autres
sont des qualités que I'on ne peut pas

acquérir.
.

81 vous devez étre cette sorte d’homme
indépendant qui jette les marchandises
sur le comptoir en ayant l'air de dire:
prenezles ou laissez-les, vous feriez aussi
bien de chercher dés une au-
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LE CAOUTCHOUC EN 1908

" dial

ter pour ne réaliser qu'd des prix les ré-
tribuant mal. L'interdiction de nécolter

Coup doeil sur le

La fin de 1907 et le t de

pendant I'hivernage a 06 aussi une en-
trave & la production des belles sortes

1908 furent les moments les plus pénl-
bes de la crise caoutchoutidre. Le ler
janvier 1907, le Para fin valait 14 fr, 15
le kilogramme; le 31 décembre de la
méme année il ne valalt plus que 10 fr.
30 aprés étre descendu quelques semal-
nes auparavant & 9 fr. 35. Le 21 février
1908 marquait la plus forte baisse ; A
Liverpool on cota ce jourda le Para fin
2s. 9d. soit 7 fr. 62.

On peut dire que l'unique cause de cet-
te débhcle avait été la crise financidre
des Btats-Unis. D'importantes manufac-
tures américaines engagées avec les ban-
ques et ne vivant que sur leur crédit ces-
sérent leur fabrication, arrétant tout d'un
coup Vessor ascensionnel des marchés
caoutchoutiers. A cette cause s'ajou-
tajent les efforts de la spéculation pour
tirer profit de la crise. Les producteurs
ayant besoin de vendre, ainsi que certains
consignatairesimportateurs, alguillonnés
par leurs préteurs soucieux de néaliser
leur gage au mieux, précipitdrent les of-
fres au moment le moins favorable, avi-
ligsant ainsi les cours, mals donmant, ce-
pendant, 1'illusion de transactions quela
demande industrielle ne provoquait pas.
Néanmoins, ée d'une A
anssl lamentable, l'année caoutchetidre
1908 s'est terminée avec un tel reldve-
ment des cours et des demandes deve-
nues sl régulidres, gu'on peut considérer
la crise comme virtuellement terminde
aujourd'hui.

Fin décembre 1908 le Para fin était co-
té 5e. A 6s. 21. & Liverpool, soit 13 fr. 86
A 14 fr. 33 aprds avolr franchi les étapes
suivantes: 7 fr. 65 en février; 8 fr. 45 en
mans; 9 fr. 70 en avril; 10 fr. 80 en mai;
11 fr. 25 en juillet en pleine mortesaison
estivale; enfin 12 fr. 65 en octobre, L'é
Jection présidentielle des Btats-Unis per-
mettait d'atteindre & 14 fr. 90. Le caout-
choue s'est maintenu depuis lors aux omn
virons de 14 fr., mais il serait imprudent
de compter sans réserve sur la persis-
tance de ce prix que la reprise générale
de la production caoutchetidre, apras son
arrét momentané sur tous les lieux de
provenance, pourrait faire un peu balsser
Cependant la production américaine n'a-
yamt pas reculé dans les mémes propor-
tions que la production africaine, Veffet
de l'afflux plus considérable de gomme
prute sur les marchés me sera, il faut
l'espérer, qu'anondin. La production des
caoutchoues africains a subl une régres-
sion énorme en 1908. Cette abstention
des producteurs a eu pour cause la sa
gesse des exportateurs et des importa-
teurs de ces sortes et la volonté bien ar-
rétée chez les producteurs indigénes de

tre occupation,

¢ 1 régions de I'Afrique occlden-
tale, trds Apres au gain, de ne pas récol-

africaines.
Quol quil en soit, une ascension nou-
velle de la production parait prds de se
produire, p quée par la & de ma
nufacturidre américaine survenamt avec
d'antant plus d'intensité que la crise a
plus duré et que le chOmage manufactu-
rier a 6té plus intense. La crise de l'au-
bile s'est ée paralldl a
la terminaison de la crise caoutchoutidre
et au fur et A mesure de la reprise des
affaires américaines. La consommation
des gros caoutchoucs pleins pour les
traneports accélérés en commun dans les
villes me parait pas devolr se ralentir ;
elle augmente au contraire. Les besoins
de matidre premidre s'accroissant par-
tout, les stocks restent mormaux, la pro-
duction pourra toutes choses combinées,
dtre justement rémunérée méme si la
hausse devait 8tre considérée comme par-
venue A son summum.

Daflleurs Vexistence des stocks est
tout A fait normale en 1908. Voic les
chiffres généraux de ceux de 1906, 1907
et 1908, comparés:

1908 1907 1906
Bn tonmes

Burope (toutes sortes) 2.123 4.336 2.354

Europe-Amériq. (Para) 3.188 8.722 2183

Totaux . L5311 8068 4.437

L'année 1909 commence done avec des
stocks point exagérés et imcapables de
causer la moindre perturbation sur les

cours.
.

La situation des transactions réelles
des marchés caoutchoutiers mondiaux a
&té adéquate A la situation de la produc-
tion. Les stocks ont baissé de prés de
3,000 tonnes, et la production a été de
beaucoup inférieure A celle des années
précédentes.

Ce n'est pas, 11 est vral, ce qu'on dé-
duit de la lecture des statistiques pu-
bliées par les marchés caoutchoutiers.
Sl on s'en rapporte A elles, la produc-
tion, caleulée d'aprés les chiffres des
jmportations rical et pés
aurait atteint 67,500 tonmes en 1908. 1l
est que ces stathsti ont de
gros “doubles emplols”. Jamals le chif-
tre de la production mondiale de la gom-
me caoutchouc brute m'a dépassé 58,000 .
a 60,000 tonnes, méme aux plus beaux
jours de la production il y a quelq
années, et, cette anmée, elle & 66 bien in-
férieure A ce chiffre. Je crains méme que
Je total de 50,000 tonnes me solt pour 1908
une supputation trop élevée. J'al d6ja ex-
pliqué d'autres fols, et notamment avec
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Sous-Vétements
. Y . . -
Revillon Fréres Limited
134136 rue McGill MARQUE HEALTH
Mon[réal Nos Voyageurs offrent maintenant des
échantillons de Sous-V étements Marque
§ e Health, pour I'automne 1909. Nous
BUREAU.CHEF : PARIS avons amélioré la qualité de chaque
numéro el réduit les prix. Nous garan-
Nos vovageurs sont attuellement sur la route pre- tissons que les grandeurs de chaque nu-
nant des ordres pour la livraison du printemps 1910. méro sont correctes. Nous avons en
mains un stock complet el nous pouvons
Etoffes & Robes Soieries vous fournir immédiatement des Sous-
Tissus Lavables Bas Vétements avec Manches Longues ou
Rubans Gants Courles, en blanc ou couleur naturelle.
Sous-Vétements Rideaux Nous pensons que vous augmenterez vos
Dentelles Broderies de Suisse ventes de Sous-UDétements pour Dames
Plumes Boas de Plume et Enfants si vous meltez en stock la
Articles en Jais Ceintures
Articles de Cou Velours Marque Health
Et pl s autres no té
DISTRIBUTEURS EN GROS
Nos prix el nos valeurs défient toute compétition et ] 4 2
nous pouvons donner une promple livraison. GreenShlelds lelted
MONTREAL.
e *

OUATE EN_PAQUETS

Garantie exempte do fils et d'autres matiéres
étrangeres Inertes.

OUATE DE COTON:
"NonTH STAR " "CRESCENT,” “PEARL."”

alité, pour ootte saison, est encore meilleure que jamais
Clest lu mcllluun ur le prix, Fabriquée avec du honlulnn‘mr ~

o déchets. Jomandoz 1a Ouate en paquets “N
Pearl”

rescent et

ROBERT HENDERSON & CO.,
MONTREAL.

JAMES STANBURY & CO,, -

Agents de Vente.

= TORONTO

L N N S S S 2 o B TR S R e

A. O. MORIN & CIE

Importateurs en Gro.
de Nouveautés

8 RUE STE-HELENE - MONTREAL

Bas et Chaussettes Importés ainsi que de
Notre Propre Fabrication. Spécialité de Bro-
deries et Dentelles de toutes provenances.

sommes, parconséquent, en mesure d'offrir les dernidres eréations.

vorez

Nous recevons constamment de nouveaux dessing et nous
LES ECHANTILLONS DE NOS VOVYAGEURS

P S o e e L h e e e

Notre ngne d Automne "Quiet Elegance" en Costumes,
Manteaux et Jup&s.

DE L'EST A L'OUEST,

Ils se vendent!

Ils se vendent!

Ajoutés a I'assortiment se trouvent les derniers modéles
de New-York.

WATT & SHAPIRO MANUFACTURING CO., 507, e St-Paul, Montréal
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des détails circonstanciés dans une étude
publiée dans le tome 1V du comple rendn
du Congrés colonial de Marseille en
1906 sur “le Commerce du caoutchouc™
comment, en ajoutant aux fmportations
pormales de premiére main des pays pro
ducteurs les 'm\)mrm(lmm de ®econd:
main et les autres opérations de transi
on faussait le chiffre ¢ obal. Cette année
l'erreur est encore pluc manifeste. Le
marché américan a 16 encombré de ca
outchoucs en quantités énormément supé
rieures A ses besoins industriels; il en &
réexporté beaucoup sur I'Burope qui lni
a par contre réexporté de Liverpool, d'An
vers et de Bordeaux les sortes africaines
dont i1 a besoin. Ces opérations d4'¢
change ajoutées aux jmportations de
premidre main constituent. bien le chif
fre total de toutes les importations ca
outchoutidéres sur les ports importiateurs
mais non celul des transactions de pre
midre main et moins encore celul de In
production qui ne devrait otre supputé
qu'an moyen dos statistiques de J'exporta
tion des pays producteurs et non au Moy
en des statistiques des importations ca-
outchoutidres & travers le monde

Voicl un tablemu des importations mon
diales en 1905, 1906 et 1907 qui va nous
éclairer A cet égard.

1906 1906 1907
BEn tonnes
New-York . 28,682 29,936
Liverpool . . . 21,907 20,876
Londres 5 2,278
Lisbonne . 2476
Hambourg 8,100
Anvers . . . 5,714
Le Havre . 3,201 4,302
Bordeaux 1,830 1,716 1516
Totaux . 76,678 75,869 76,607

Prenons I'année 1907. Lisbonne réex-
porte tout ce qu'elle importe et les 2,628
tonmes qui figurent sur ce tableau sont
élément partiel des 20,433 tonnes de New-
York, des 21,627 tonnes de Liverpool, des
8,100 tones de Hambourg, ete. Le Ha-
yre m'est pas & proprement parler un
marché caoutchoutier. 11 y passe, il est
vral, 600 & 800 tonnes de caoutchoue con-
golais qui y est mis en vente et méme
acheté mais dont le total est retrouvé a
peu prés en entier dans les 5,064 tonnes
du marché d’Anvers. Quant aux 3,600
tonnes restant A l'importation du Havre,
elies font double emplol avec les impor-
tations de New-York et de Liverpool qui
les ont réexportéesg vers ce port en tran-
sit et & destination des usines francaises
et suisses.

En résumé, plus de 8000 tonnes des
jmportations de New-York et autant des
importationg des marchés anglais ne sont
que des doubles emplois. Les chiffres
colossaux du tableau ci-dessus descen-
drajlent, blen revus et corrigés, A moins
de 60,000 tonmes pour 1907 et ceux de

L
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1908, dont tous les Gléments ne sont pas
encore cobmus, peuvent étre supputés
pour 50,000 & 52,000 an maximum

L

Je m'étendrai peu sur 'importance en
core insignifiante de la production cul-
turale. Depuis dix ans bien des progrés
ont 6té réalisés dans cette vole, mals les
résultats obtenus ne sont pas en rapport
avec les sacrifices qui ont 6té faits: des
mécomples graves en ont marqué les
éltapes. Les plantations de caoutchoue
de Ceylam, Malacca, Bornéo, Nouvelle-
Guinée, Java, Sumatra et les Indes an-
glaises couvriraient environ 200,000 hec-
fares et leurs exportations ont atteint
1,800 tonnes en 1908. Leurs produits pri-
ment évidemment car ils sont récoltés
avee soin, bien classés et de qualité ho-
mogene. Leur plus haut cours en 1908 a
éé pratiqué & Liverpool ol on a coté
des “plantations” & 16 fr. 17 Leur cours
Gait 14 fr. 67 le 31 décembre dernier.
Quant aux plantations africaines et no-
tamment du Congo, de I'Afrique Occiden-
tale, ainsi que celles de V'Amérique du
Sud et de 1'Amérique Centrale, si le nom-
hre d'arbres et de lianes plantés est con-
sidérable, leur production n'a encore au-
cune influence sur les marchés caout
choutlers du monde.

Charles Duffart.
(La Gazette Commerciale).

LA FRICTION DANS LES AFFAIRES

Le mécanisme des affaires, qu'il s'a-
gisse d’'une Compagnie industrielle, d'une
firme falsant le commerce en gros, ou
d'une maison vendant en détail, devrait
fonctionner sans A-coup et sans friction,
pour arriver aux meilleurs résultats. Ce-
la est évident par sol-méme. Malheureu-
sement, A cause de la faiblesse humaine,
ot des défauts de tempérament, il existe
trdg peu de grands mécanismes commer-
claux qui me solent pas exposés A une
friction causée uniquement par un man-
que d’harmonie ou de sympathie dans le
persopnel, dit “Merchants’ Review.”

Combien il doit &tre difficile pour le di-
recteur d'une maison de commerce d'ob-
tenir le meilleur travail possible du mé-
canisme dont i1 dispose, quand ses sub-
ordonnés, au lieu de travailler sincdre-
ment pour le bien de la maison, g'occu
pent plus de plans destinés A paralyser
leg efforts d'autres employés. L'homme
chargé de la direction de ces employés
est souvent ignorant de l'intrigue et de

Jes affaires et un rouage qui me s'ajuste
pas aux autres parties sans friction de
vrait étre sacrifié sans remords, quelque
excellent qu'il soit par lui-méme, Le
développement de I'énergie chez certal-
nes personnes, est généralment accom-
pagné d'une exaltation du tempérament,
et quel que soit l'énergie dont le besoin
ge fait sentir, il est probable que, dans
ces circonstances cette énergie coltera
cher.

Il y a anssl la friction produite par le
contact avec les gens du dehors, et cette
friction & une des plus sérieuses consé-
quences dans un commerce de détail.
C'est aussi le genre de friction le plus
fréquent dans un magasin, Certains com-
mis ont constamment des discussions
avec les clients, tandis que d'autres, dans
]+ méme magasin n'échangent jamals
une parole désagréable avec aucun des
clients.

Il est trés mauheureux, mals c'est la
vérité, qu'un homme énergique ait géné-
ralement un caractdre excitable, tamdis
qu'un homme au caractére égal manque
généralement de vivacité ou tout aun
molns est enclin A rester olsif. L'homme
je plus & craindre dans un commerce est
le “bluffer” qul tarabuste les autres
quand il le peut et courbe 1'échine quamd
il ne le peut pas. Un commis de ce gen-
re sourit toujours au client blen mig et
accuellle mal le client honnédte dont les
moyens sont limités.

8i vous voulez devenir un employé de
conflance, un employé sur lequel votre
patron puisse compter, vous devez faire
plus que d'éviter les fautes, vous devez
éviter V'apparence de fautes.

.

Pour 'homme dont I'ambition est ap-
puyée d'une froide détermination, les obs-
tacles ne sont que des marche-pieds qui
I'élavent au succeés.

81 un patron désire activer la vente
d'une certaine ligne de marchandises,
poussez cette vente, méme sl cela vous
donne un peu plus de travall. Votre va-
Jeur principale pour votre maison de
commerce est votre aptitude & alder votre
patron A gagner de V'argent.

. .

Le fait que le devoir doit passer avant
le plaisir ne veut pas dire qu'il doit pren-
dre la place du plaisir. Vous avez besoin
de récréation tout autant que de nourri-
ture. Prenez une récréation régulidre et
en plein air.

.
Si vous avez un golit naturel pour la
ppent de- i des marchandl cultivez

la haine sourde qui se dével
vant lui; mals les affaires en ressentent
bientdt les effets, bien qu'une inspection
méticuleuse de tous les rouages de la
machine ne révdle rien de défectueux.

L'harmonie a une grande valeur dans

cette faculté. Obtenez le privilége de
faire I'étalage et Gtudiez cet art jusqu'd
ce quil devienne une seconde nature,
vous permettant de faire des étalages at-
trayants,
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HALIFAX, ANG.

Echantillons gratuits sur demande adressée a
’

de BALDWIN.
Specialistes en Laines a Tricoter
in & Partners

Elles Assurent une vente facile.

Par l'entremise des principales Maisons de Gros.
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ETABLIS EN 1785.

J. & J. Baldw
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REASSORTIMENT

Chaque département de notre magasin

est prét a vous servir.

Mettez votre

stock en forme pour un commerce
d’automne qui soit un record

DEPARTEMENTS:

A-1—Flanellettes imprimées et tissées. Flanelles Saxony
de couleur, Ginghams pour robes, Ginghams pour
Tabliers, Shirtings, Cotonnades pour robes,
simple et double largeur, Flanelles, Edre
dons en coton et laine, Moleskines.

A-2—Tissus lavables, Mousseline blanche et noire, In
dienne (y compris la célébre indienne de Cram),
Sateens imprimés

A-3-Doublures, Sateens, Percalines. Etamines, etc.,
Doublures en Soie Japonaise et Miretta, Damas
de laine. Cachemires en coton, Rouges Turquie.

A C—Cot des grise et b he, Coton pour draps de
lit, Pantalons. Overalls, Couvertures en Flanelle,
Sacs en Coton et en Jute, Denims, Cotonnades,
Toiles o Matelas, Toiles de Hesse, Couvertures de
Cheval, ete

B Tweeds, Lainages et Garnitures pour Tailleurs et
Cravenettes de Priestley pour vétements d’hommes.

€~ Tapis. Rideaur. Linoléums, Prélarts, Articles de Mai-
£on, ete-

D—Merceries, Sous-Vétements, Waterproofs, Chaussettes,
Cravates, Parapluies.

E—Dentelles, Rubans, Broderies, Voiles, Nets, Articles
de Cou, Parapluies pour dames.

K~ Bonneterie, Gants en tissus, Marchandises tricotées,
Sous Vétements pour dames, etc.

G—Gants de peau, Mitaines, Mocassins, etc.

H—Etoffes & robes, y compris les tissus & robes bien con-
nus de Priestley, Tissus pour blouses et corsages,
ete.

L—Toiles de table, Serviettes, Essuie-Mains, Toiles &
Essuie-Maivs, Toiles de Fantaisie, Mouchoirs, etc.

0 Confections, Blouses, Jupes, Costames d'enfants, etc.

8Soieries, Velours, Velveteens, Crépes, ¢

T—Articles de tablette, Bimbeloterie, Gars '1res, Dessus
d'oreillers brodéset ‘‘ranners’, Laines &  priser et
Laines de Fantaisie, Articles de fantaisie, Punées,
Jouets Mécaniques, etc.
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