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~" ~ H auit quil nvr'ini Les (le cfiis<
.. M puys doiv ont réu ssir et ùiltruo (ie Iargen t

('Ciiient peut-on y arriver ? i'.ir un moyen
W1,I1 si11iplv et1 rertain stirvellei. vos pe.

La pesée faite sanis --oin qule vous dionnez tous les jours iinuiiie Wautant vos profits Suirveillez égalemuent le

calcul de vos Prix. Rédlisez les êrreurs -les vO! rvs et et celles (le vos commîîis. N*essayeiz pas die faire mieux
que ce qu'une machine peurt faire. Servez-vous Wiu 1bliiWP calculatrice et automnatique D)ayton -la meilleure
machine aut monde.

"Si c'est une Dayton, elle est correcte". Et elle est faite au Canada.

DAYIOIN COMwPeUTIONO SC4ALES.
Siège -social et fabrique: 300 CAMPBELL AVE., TORONTO.

FRANK E. MUTTON, Vice-président et Gérant-général.

Bureaux des ventes de Montréal: 58 RUE NOTRE-DAME EST
Division des balances, International Business Machines Co., Limlted. Aussi fabricants des Enregistreurs de temps

International et des, Machines à calculer Hollerith à l'électricité.
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SOYEZ ENTHOUSIASTE - CELA PAIE ilmil

munI Sur les tablettes du magasin de ferron- sente. Le résultat de cela c'est que leurs
a neric, il n'y a, pas de produit plus digne de clients - ayant remarqué les affirmations un

l'enthousiasme du marchand que le Poli que nous faisons au sujet du O-Cedar dans la
1 0-Cedar. notre propre médium d'annonce - font *,

Si vous n'êtes pas enthousiaste des mé- leur premier achat d'essai de notre poli
a rites de ce produit, ce doit être parce que dans les magasins de ces enthousiastes - m

vous ne connaissez pas réellement L'O- . et Ils reviennent à ces -mêmes -magasins
m Cedar. pour avoir "encore du O-Cedar" après au

Un essai de ce poli chez vous - sur vos avoir été convaincus de sa valeur. la
** meubles - ou sur Les produits 0- am
MU votre automobile Cedar - le poli et la

soulèvera votre en- la vadrouille - se un
mu thousiasme au de- vendent librement am

m gré nécessaire pour dans les magasins
vous faire faire les qui les tiennent. un

un ventes O-Cedar que . Mais dans un pâté
un vous devriez faire. de maisons, il y a la
ma Les marchands de souvent deux mar-
mil quincaillerie qui oo 6ouS chands: l'un ven- an
ma font réellement de dant presque le dou-
ad l'argent avec les ble de la quantité de

ventes du 0-Cedar son voisin. L'un ne au
sont ceux qui connaissent ce produit par fait que vendre les produits 0-Cedar lors-

a l'expérience de leurs épouses et d'eux- que l'on les lui demande. L'autre ayant à
mêmes. Leur confiance dans l'O-Cedar fait l'expérience de la satisfaction de l'u- am

** est tel-le qu'ils placent ce produit bien en sage O-Cedar, ne peut faire autrement £1!
MU évidence dans leur magasin - ils en "par- que de le mettre en évidence, et de cette *t

lent" dans leur publicité - ils disent ses - manière il a la part du lion des ventes du ci
mérites chaque fois que l'occasion se pré- 0-Cedar dans son voisinage. am

en
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Chaque Paquet vendu bîtit une Cientèle
La "EASIFIRST " est une graisse végétale pure, d'une
blancheur de neige qui répond superbement à tous les
besoins de la cuisine à un coût au-dessous de celui du
beurre ou du saindoux. Toutes les ménagères qui en ont
une fois acheté chez vous deviennent des clientes perma. wms
nentes pour la EASIFIRST - et pour vous.

r

• En dérivant aux annonceurs, mentionnu oL Prix Courant", s.v.p.
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AVANT DE PLACER VOTRE

COMME DE
CONFITURES ET DE

MARMHELADFS

n'oubliez pas que la vente des produits St. Williams, cet hiver, brisera tous
les records antérieurs.

La grande rareté du sucre et son prix élevé ont forcé des milliers de
ménagères.à se passer des confitures et des marmelades qu'elles avaient
l'habitude de. faire elles-mêmes. Aussi, elles auront recours aux épiciers
dont les ventes de ces produits seront plus considérables que celles de tou-
tes les saisons antérieures.

Les confitures et les marmelades St. Williams sont très populaires
et elles sont toujours en grande demande partout. Faites uniquement
de sucre de canne pur et de fruits bien mûrs et choisis avec le plus grand
soin, elles sont à la fois délicieuses et économiques.

Placez votre commande immédiatement pour les fêtes.
Une fois que vos clients auront essayé les produits St. Williams, ils n'en voudront

pas d'autres, d'où des ventes répétées pour vous et une source ininterrompue de super-
bes profits.

ST. WILLIAMS FRUIT PRESERVERS
Limited

SIMCOE et ST. WILLIAMS, Ont.
Distribu6es par

MA LU R.E&. L« A NCLEY
11 rue ST. NICOLAS, MONTREAL

En vui shBfVSuI f nnflf~~o sbr e fl "Le Prix Courent", s.v.

. Vol. XXXIII - No 1
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.4rmours La Qualité de i'Etaquette

D T Ovale commence à la

source de la Production
L'Etlquette Ovale d'Armour supprime le pro blème de l'achat - des deux côtés du comptoir. La

qualité de l'Etlquette Ovale d'Armour commence à la source de la production. Partout où l'on trouveles meilleurs aliments, le nom d'Armour suggère ce qu'il y a de meilleur pour vous et pour vos clients.
LlEtquette Ovale d'Armour rend absolument certaines des ventes répétées.

Pour tout renseignement au sujet des produits de la qualité Armour, écrivez à notre succursale
la plus rapprochée ou directement à nous.

-è -rA
Maisons succursales à

TORONTO MONTREAL
SYDNEY, N.E. ST-JOHN, N.B.

Bureaux-généraux et usine:
HAMILTON, ONTARIO

'I

I Fi

LE MERVEILLEUX NETTOYEUR DU XXe SIECI4 E-
Le Bienfaiteur des Ménagères.Parlez à~ vos clients des avantages du KALOMITE et vous n'aurez pas de difficulté à le leur faire adopter

commite un article d'usage courant.
Voici quelques-uns -des avantages du KALOMITE:

Supprime le frottage.
Ne foule pas les laInages.
Est sanitaire et désinfectant.
Lave sans détériorer, même les fines soles

et les rideaux de dentelle.

Dispense de l'emploi de la planche à laver
ou de la machine à laver.

Itaît le lavage en 30 minutes.
Merveilleux pour laver la vaisselle.

Ecrivez-nous Immédiatement pour avoir plus de renseignements sur ce8ý grticle
ainsi que nos prix qui vous LAISSENT UNE GROSSE M ARGE DID'PROFITS.'

AGENCE MERCANTILE EQUITABLE
DistrIbute%ý,, généraux.

502 rue Ste-Cdthoripe Est, MONTREAL.
TEL. EST 5300.

Indispensable à la muais«

en éselvant aux onnongwus, meutl.nen ML* Ptx oureur, *.V*p

Yel. XWJM - Ne 1
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Profitez de notre Service de
Livraison Rapide

Tous nos produits

sont faits des

meilleurs ingrédients.

Leur pureté

est garantie.

La liste de nos

produits comprend:

CONFITURES

aux Fraises

Framboises

Pêches

Groseilles

Prunes

En plaçant votre com m ande immédiatement, vous aurez des prix qui
vont certainement faire votre affaire.

Le fait que nous livrons rapidement nos marchandises vous assure
un approvisionnement cointinuel qui vous permettra de répondre aux
demandes de vos clients.

Si vous ne connaissez pas encore nos produits de qualité supérieure,
c'est le bon temps d'envoyer votre commande.

OLI CITY ANUFACTURING 00., REG'D
QUEBEC, QUE.

Ln eerivant aux annonoeure, mentionnen "L Pri Couren, e.v.p.
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Mets Prépares
de C.LA RK

Boeuf Salé, Ragoût anglais, Ragoût de queue de boeuf, Saucisse Cambridge,
Hachis de boeuf salé, Langue à lunch, Rosbif, Pattes de cochons désossées,

Ragout de rognons, Saucisse de Genève, Boeuf à la mode,
Langue de boeuf.

QUALITE GARANTIE
Fèves au lard de Clark. Soupes concentrées de Clark. Beurre de peanut de
Clark. Viandes en pots de Clark, Dîner bouilli canadien de Clark, Etc., Etc.

Tous de vente facile. ACHETEZ-LES MAINTENANT.

W. Clark, Limited MONTREAL

Prix, Calorie et Valeur
Considérez ces trois facteurs et

Vous serez convaincu

Comme vous le savez, la calorie est l'unité reconnue pour calculer la nutrition que renferment les aliments toutcomme la livre l'est pour la pesanteur, la verge pour la longueur. Les Sardines de la Marque Brunswick renter-ment un plus gros pourcentage de calories que n'importe quel autre poisson en bottes et leur prix n'est pas plusélevé. Par suite, Il est facile pour vous de calculer la valeur des produits de la marque Brunswick. Vous n'avezqu'à vous rappeler que plus haut est le pourcentage des calories pour le même prix, plus grande est la valeur de
l'aliment.

CONNORS BIROS., LIMITED
Black's Harbor, N.-B.

En Ivavnt aux sannsen e, mmtiesm "Le Prix ourft", s.v.s. .

Vol. XXMU - No 1
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Le
de

Mince-Meat
Wagstaffe

a ce goût délicieux à l'ancienne mode. Au cours
de cette année vendez le Mincemeat de Wag-
staffe. Vos clients ieront plus qu'enchantés de
son goût délicieux. Les

Plum Puddings
de Wagstaffe sont faits des ingrédients choisis
avec le plus grand soin. Ils sont exceptionnelle-
ment appétissants.

Adressez votre commande aujourd'hui même.

WAGSTAFFE, LIMITED
Metteurs en conser ve de fruits purs.

HAMILTON CANADA

En scrivant aux annenoeurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

Vol. XXX11I - No 1
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Une Caisse Enregistreuse du Dernier Modèle donne à un Marchand
le Contrôle de ses Affaires

Elle oblige chaque commis, ou le marchand

lui-même, à tenir un 'état de comptes de cha-
que vente qu'il fait. Cet état de comptes doit
être fini avant que la monnaie puisse être
remise ou latransaction finie.

L'état de comptes de chaque transaction
peut être apporté à l'attention du client de
deux manières: par des chiffres éclairés à
l'électricité dans le haut de la caisse enregis-

_d treuse et par le reçu imprimé qu'il reçoit.

L'état de comptes est aussi imprimé et ajouté

automatiquement au momc nt où la transac-
d\ '~i , ¶tion est faite. Ces états el ý comptes précis

sont la base de la bonne a 'rninistration d'un
magasin.

Un marchand doit tenir ces 'états de comptes pour contrôler ses affaires et faire
son rapport pour sa taxe sur le revenu. Une caisse enregistreuse National lui
donne ces états de comptes ài bon marché, d'une manière précise et rapide.

mhe National Cash Register Company of Canada, Limited.

BU REA UX-SUCCU RSA LES

Calgary ... ......... ........ 714 Second Street W. Québec ... ... ... ... ... ...... ... .... 113 rue st.Paui
Edmonton ... ... ...... ...... .... 5 McLecd BIdg« Régina ... ... ... ... ... ... ....... 1820 rue Cornwall

Halifax ... ... ......... ....... 63 Granville St Saskatoon ... ... ...... ....... 265 Third Avenu.
Hamilton ... ... ...... .... 14 Main Street East St. John ... ... ...... .... 50 St. Germain Street

London ... ... ... ... ....... 350 Dundas Street Toronto ... ... ... ... ... .... 50 Adelaide Street
Montr6al ... .... 122 rue Ste-Catherine ouest Vancouver .... ...... .... 624 Pendor St. W.

Ottawa ... ... ... ...... .... 306 rue Bank Winnipeg .... ... .... 213 MeDermot Avenue

FABRIQUE: TORON TO, ONTARIO.

VoL XMM - No 1
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FAC-SIMILE de l'annonce que nous publions cette seMaine dans tous les journaux
de la Province de Québec en faveur de notre

FARINE REGAL
Blanche et Pure comme le Lis

Vous pouvez, en toute confiance, la recommander à vos clients. Il n'existe pas de meilleure farine pour les gåteaux
et la patisserie. Cette publicité va créer une forte demande - assurez-vous, en conséquence, un bon stock de Farine

Regal " pour remplir vos commandes.
Vendue partout en sacs de 7, 14, 24, 49 et 98 lbs., et en barils de 98 Ibs et 196 lbs.

ST. LAWRENCE FLOUR MILLS CO., LIMITED,
MONTREAL

En ivant aux annonoeurs, mentlenne "Le Pral Courant", ,v,

If

Vol. XXXIII - No 1
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Le Soda à Pâte
"COW BRAND"

est toujours fiable, pur, uniforme

En raison deosa qualité fiable bien connue, de s pu.
roté absolue et de sa force, le Soda 00w Branid eut le
grand favori de toutes les ménagères partout Il ce
vend constamment ,et vous rapporte un bon profit

Achetas-en de votre marchand de grosi.

CHURCH 6s DWIGHT
(LIMITED)

Manufacturier* MONTREAL

n) I H .!

A Ki "iý-!'

Nous offrons pour livrai-
son i miate les mnarchan-
dlises suivantes: j
Poivre Noir
Poivre Rouge

Cannelle en
Clou de Girofle

Aflsplce (Pimenta)
Epices de Ceylon
Muscade
Borax
Moutarde "Duffy"

"Durhar
Graine de Lin,

branch

mulet

Poivre Blanc
Gingembre

e et moulue
Thym

8«rlette
Menthle

pour Catsup

(Canm" Seed)
Cafés, Thés etc., etc.

PRIX SPECIAUX POUR
LE COMMERCE

Je Je DUFFY & CIE
117 RUE ST-PAUL OUE5T, MONTREAL

Manufacturiers

COOK9S
ds )a Poudre à Pâte

FAVORITE
19n lorIvant aux mnnon"oeu, Menusêefib "Le PrIa OeurmnC'. e.,

Vol. xx= - No i
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1/ rner naurll

Les~ ~ meler pout

sont

Premièrement: Nous gmpo n e puran naturell

Deuxèmemnt: Leres Cmeiusoprodits dn

estexrceoùlaluieu u e ivede pus facilement

Triièeet:LJersey Cream n em as

choix de noqtsgrdets.Ceemautglurcn

Duxlèqemlen les com' Jersey Creams sont isudans

de sondos hygditniqus os client snt iculnvt

raes xrce, voùr lalmsrt ujoraridctukescts

porlale lesric McCric'gJre Companys son te- Lodn,

Branches; montroal, ODttawa, Hamilton, Kingston, V/innipo-c, Calgary, Port Arthur, St. John, N.B.

un Ilrvmnt aux Ilnnonaoure, mentionnu ML@ prix Oousm"o s.v.p



LE PRIX COURANT, vendredi 2 janvier 1920 Vo. XXX- No 1

LEADERS"

DOW
ALES

STOUTS
.ET

Extrait de Mait
Les consommateurs qui ne peuvent acheter les Marques Dow chez les

marchands de leur localité sont priés de s'adresser au "Département
des commandes par la poste," 38 Square Chaboillez, Montréal.

Ira logUvmnt aux aonseur mon"lMs "6L* FOiX O ut s.v.

POUR VENDRE DES
BALAIS DONT LA
VENTE EST
PROFITABLE

Prenez les nôtres en stock, car ils vous assureront des ventes répétées, tellement leur durée et leur service excep.
tionnels plairont à vos clients.

Vu que nous nous servons du meilleur Blé-d'Inde à balais qu'il y ait au monde, nos produite sont les meilleurs qu'il
y ait sur le marché. Nous avons des machines.très modernes et elles nous donnent des produits parfaits sous
tous rapports.

Vous ne devriez pas hésiter à placer votre commande Immédiatement avant la hausse presque certaine des prix.
En plaçant votre commande tout de suite, vous ferez un placement qui vous donnera un superbe profit.

La Fabrique de Balais de Granby
Granby, Qué.

"8

m.
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Essences Culinaires de Jonas
LES ESSENCES QUI SE VENDENT PARTOUT ET TOUJOURS

JONAS'
TRIPLE

CONCENTRE

1 oz.

2 oz.

Prisx par
Gross

12 00

22 80

JONAS'
TRIPLE

CONCENTRE

Prix par

2 oz. 27 60

4 oz. 48 00
VAWL.

8 oz. 90 00

16 oz. 174 00

Prixpr

Essence
Parisienne

27 60

Essence
de Café

34 80

JONAS'
ROYAL

QUINTESSENCE

Prix par
Grosse

j2 oz. 28 00

24 oz. 30 00

5 oz. 52 50

8 oz. 92 50

8 oz. carré 92 60

" >NCHOR"
PUR

CONCENTRE

2 oz.

4 oz.

'8 oz.

16 oz.

Pri par

14 40

25 80

43 20

"GOLDEN
STAR "

Double Force

2 oz.

4 oz.

8. oz.
16 oz.

Prix par
Grosse

il 40

21 00

39 00

69 00

" SOLUBLE "

2 oz.

4 oz.

8 oz.

16 oz.

Prix par
Grosse

11 40

21 00

39 00

69 00

" LONDON "

Prix par
Grosse

1 oz. "London" 7.80

2 oz. "o 11 40

ESSENCE A LA
MESURE

pour les confi-
seurs

Essence
àla livre

Ext. 1 25
X 1 60

XX 2 00
XXX 2 50

XXXX 3 00
XXXXX 3 50

XXXXXX 4 00

Essences de Jonas, en bouteilles, Jarres, Barillets et Barils pour Confiseurs, Fabricants de Crème
à la Glace, Etc., Etc. Prix $8 à $24 le gallon, suivant qualité. Qualités Spéciales et Prix
Spéciaux par Contrat.

HENIRI JONAS & CIE

173 à 177 Rue Saint-Paul Ouest

FABRICANTS
MAISON FONDEE EN 1870

- - - - - - - MONTREAL

En dcrivant au* annonoeure, mentlonnue a.e Priu Gourant", @.v.p.

1111111111P
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En lorivant aux annonceurs, mentlonns. "Le Prix courant", S.v.p.

TARTAIRINE

La plus grande découverte de la guerre
Se vend la moitié moins chère et sert tous les

usages de la poudre à pâte.
REMPLACE LA CREME DE TARTRE

Paquet de ¼4 lb., caisse de 4 douzaines, .95 la douz.
Botte de !/g lb., caisse de 3 douzaines, 1.76 la douz.
Botte de 1 lb., caisse de 4 douzaines, 3.25 la douz.
Botte de 10 lbs., caisse de 4 bottes, chacune, 2.60.
Seaux de 30 Ibn., la lb., 0.25
Seaux de 50 Ibs., la lb., 0.25
Caques de 100 Ibs., la lb., 0.23
Barils de 275 Ibo., la lb., 0.21

Placez votre commande chez votre épicier en
gros ou adressez-vous à

The Harry Horne Co., Limited
Distributeurs au Canada pour la Tartarine.

TORONTO CANADA

LE SIROP DE GOUDRON
L'Huile de Foie de Morue

de • I HREU

est une bonne ligne
à mettre en éviden-
ce dans votre ma- t
gasin durant les
mois froids de l'hi-
ver, parce que par- i
tout où l'on en fait
l'essai, il est recon-
nu comme un re-
mède souverain
contre les rhumes,
toux, la Grippe et
maladies similaires.
Prenez cette ligne
en stock dans le Te Sirop de G -

bon temps et re- dron et àhuQe de
commandez-la for- Mathieu ourne e
tement. cellent tonique.

LA CIE J. L. MATHIEU
PROPRIETAIRE

Sherbrooke, Québ.c.

VOL XXXH - No 1
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I.

Les Fêves cuites
Four

MARQUE SIMCOE
(à la sauce aux tomates)

La vente de la Mar-
que Simco. est tri
profitable. Ne laissez
pas diinuner votre

Dominior
HAMILTO

Il y a dans le moment une bonne demande

pour les fêves cuites au four de la Marque

Simcoe. C'est un mets riche, nourrissant et

délicieux, chaud ou froid - prêt à servir.

La qualité des fêves cuites au four de la

Marque Simcoe permet au marchand d'in-

citer un nombre de plus en plus considéra-

ble de clients à en acheter une caisse à la

fois.

Canners Limited
N - - CANADA

Eun eivmat su anenenum enes" "Le Prix Oeurat, s.v.p,

au

VOL 300I-No 1
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...... ~ Notre fabriquedeè 'Biscuita et notre .raffinerie
Un outillage très moderne nous permet de fabriquer ce qu'il y a de mieux en fait.de

CONFISERIE, BISCUITS, BEURRE DE SUCRE A LA CREME, BISCUITS AU SODA#
SIROP DE TABLE, ETC.

Notre organisation nous permet de remplir promptement toutes vos commandes. Adressez aujourd'hui mime

votre commande à votre 6picier en gros ou derivez-nous directement

Charbonneau, Limite
Manufacturiers de Biscuits, Confiseries, Sirops, Etc.

330 RUE NICOLET - - MONTREAL

UNE, MEILLEURE MUOUTARDE A
MEILLEUR.'MIA'RCHE

*Pourquoi payer un prix plus * levé pour de la
moutarde importée lorsque vous.pouvez ache-
ter une véritable Moutarde faite. au Canada qui
est supérieure -à n'mporte quelle autre tant sous
le rapport de la saveur que sous celui de la force.
La Moutarde W hite Svan est mise dans de très
attrayants paquets. - Elle se vend toujours fa-

- cilement et chaque vente veut dire un "fjoli pro-
fit." Prenez >en stock la White -Swan-donnez
votre commande aujourd'hui même.

1/4 livre-$2.25
1/2 ir-35

"La Moutarde qui. a du piquant."

-WHITE -'Al ogICES Ai CEREALS LIMITEI
TORONTO, CANADA.

1~I

En Içalvant atm snnemeeure, mentionne. 'L Paix Oeursnt~ s.v.p.
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~Aipêitéà7Vos Ptftet F era Ecotomisrd 'u
gent %a Vos Clents.
Ce sont là les deux facteurs principaux de la prospité

d'un commerce-indiquer au client comment réduire ses

dépenses et; en même temps, augmenter vos profits.

La mélasse'- nourriture _Xtravim augmente la produc-

tion du lait,_engraisse et tient en conditions les cheva'ux,

cochons, .Vaches et moutons.

- Son emploi réduit presque de moitié le coÈt de l'entre-

tien 'des animnaux de la ferme.

Servez-vous de cet argument pour augm~enter vos ventes

et par suite. vos profite.

Eoeinez.nous -aujourd'hui au sujet de notre pro position

auxiaa.oh~rÈsqui vendent la Mlasse Xtravim.

Rse &Lfmme, .Limite
500 rue StuPaul pues,Montréal

la lut Ïu sehhnuas mbfloisu 'I.8 oprix cbp'nt", iS.V4
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Tabl'e Alphabétique des A-inoncesàM
Âbbey Salt Co, 43
Agence Mercantile

M4ui.tablIs.. .. .. 6
Àmerican Pad . 48
Arinour & Co....6
ÂMsùranlce Mt-Royal 56,

B3anque Molsons . . 54
Ëaflque Nationale . 54
Banque Provinciale 51
Banque d'Hochelaga 54
Black Watch .... 3
British Colonial Fire

.In . .. .. .. .. 56
Brodeur, A.. .;. ... 22
Brodie &Harvie . . 22

Canadian Mllk Pdcts. 4
Canada Lite Assurance

Co. .. .. .. ... 56
Caliada Foundries .50

Canadian Polishes 2.
Ltd .. .. .. ....

Chanmeil Chemical
Co. . . . CouVerture

Canadian Poster .. 40
Canadian Sait. . 45
Copenhagen. .. ... 36
Charbonneau Ltée .18

Cie d'Assurance Mu-
tuelle du Commerce 66

Circle Bar .. .. ... 45

Clark, Wni.. ý.i i
Chouthardi J-. D..
Churéh, & bwvlght
Cluett, Peabody & C.
Connors Bros.. .
Côté et Lapointe..
Couilard, Auguste
Cowan .. .. .. .

; 8

12
45
.8

'22.
56
.3

Dominion Canners Co.
Ltd.......17

Dutfy, J. J. & Co. .12

Eddy Co. .. .. ... 20

Fabr1queý de Balaie de
Granby. . ..... 14

Falrbank, N. K. . 16
Fontaine, Henri .. 22
Frothingham & Work-

man. .. .. .... 1

Gagriion P. k. . . . 86
Garand, Terroux &

Cie ........ à66
Gendron Mfg. Cà 0. 49
Gunnà Ltd .. .. ... 4

Hamilton Stove . 2
Horne, H .. .. . .... 16

Imperln.l Tobacco .25.

International Business
Machine . Couverjure

Jonaa-& Cie, I.. 1.5

King ýPaper Boit 2

La Prévoyance .. 56
Loeslie & Co., A.-C. .50

Uverpool-Manitoba .56

Macdonald Reg'd Imc. 38
M.4tbleu (Cie J, -U)*16

lm ~fatte .. . .... 22
m 1well Ltd.. .50
M qtbr¶and, Là-R. ~.56
MQÙtrea Biscuits Co. 22
Morrow Screw & Nut

Co'.. .. .. ... 49
McC6rni±ck Mfg. .. 13

National Cash Regis-Ster ... .. .. ... 10
Northern Electrlc Co.

Couverture
National Brewerles.

Ltd.-. .. .. 12 et.14
Nova Scotia. Steel C. 50

Old.Clty Mfg. db, . 17

Ces ciraes augmenteront vos
profits

Poussez la vente de cette ligne de productéurs de pro-
f Its - tenez en stock la ligne complète - mettez-là en
évidence dans votre magasin. Chaque vente vaut des
commandes répétées.

LeNettoyeurs pour lamasn
LePol à métai Ideai, le Poli à Métai Klondike, lus ci.

rages à chaussures Gold-Leaf et Staon, Ip nettoyeur
Bonnie Bright pour la cuisine et le Poil à meubles
Renuali.

Pour.1 lautom obile
Préparation Kicanail pour carrosserie d'auto, prépara-
tion Renuali pour capote d'auto et Cire à auto.

Envoyez votre.. commande

Adreseeousà votre marchand de qros ou Ecrivezonous
peur avoir nos prix et nos escomptes.

CANADIAN -POLISHE LIMT
*Successeurs de DOM ESTIC 8PECIALTY Co.# LTD.

HAMILTON, Canada.

Les Proddisde
EDD)Y

POUR -LE PRESTIGE
ET LE PROFI
ALLUMETTES SILENT FIVE D'EDDY.

Ne renfe'rment pas de poison. S'allument si-
lencieusement Pas de danger quand elle&
ont servi. L'allumette qui n'offre jamais de
danger et donne toujours satisfaction. Un
produit faisant faire de l'argent à tous les
marchands.

LES ARTICLES EN FIBRE DURCIE
D'EDDY.

Légers, durables - Cuvettes, planches à
laver, seaux à eau, etc., qui ne peuvent cou-
ler, se d4former ni',devenir trempe d'eau.
Ce sont des ustdnsiles sanitaires que toutes
les bionnes m6nabires aopr6ole.'olt. <
Vouai y gagneriez à Mhettre en ïvidence ces
produits d'Eddy. Le prestige Eddy plus la
publIclt6.Eddy chez le consommateur feront
que vos assortiments partiront rapidement.

The E. B. EDDY Co., îiie
Hu&~ Canada,

Ottawa Pailit Works,
Cou'Verture

Paquet & Bonfler .5

Pastene . & C., Ltd. 24
Poiilln &-'l Ci.. .... 22,
Pigeon,& Ljymburner 2t

Ramsay Pah ita . . . 5
Rome 'et Laflamme lb
Roy, Henri .. .23

St. Croix Soap Mfg.
('o.. ...... 28

Beagram, JoS. . 21
Sherbrdoke,Cigar Co.,35
S1MM2 . ..... ... 58
Smrais. .. .. ... 21.
Stauntons, Ltd: i . 58
Steel Co. of Cana 49
Still, J. HI. Mfg. Co. .50

Stanway Hutchins 21
St Lawrence Flour

mOile. .. .. ... i
St. Williams Fruit.. 5
Sun LUfe of Cýnada .6

Trudel et Guillet .. 22

Wagstaife Ltd. ... 9
Western Asa.-Co. .. 56
White Swan Spices. 18
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AVIS AUX

Demandez nos conditions.

Le 118MALL-0-LEAN de Sniali est
le sucre refait ([nvert Sugar); Il em-
pèche lei biscuits de craquer; Il eut
absolument essentiel. au succès de la
boulangerie. Mis en bottes et ei ba-
rils - 1Oe phr Il1'l.

La MELASSE "1CHUM. BLACK
STRAP " pour boulangerie à $ 24.00,
pour baril de 48 gallons.

SIROP DES RAFFINEURS, 5c par li-
vre en baril..

Notre représentànt Pour l'Est de là
Province de Québec et qui passera
vous visiter prochainement.

AVIS AUX

EPICIERS
BEURRE DE SUCRE "GRANDRE" à
13%c. par livre en boîte <tin) et à
13U~c. on baril. Sniall's Standard Ex-
clusive Brand, 16 23Se. la livre.

MELASSE PURE "1GRANDEE"1 $1.05
par gallon pendant qu'il y on a.

SIROP 11GRANDEE1" à $1.15 per gal-
lon en boite (tin) et on baril chez
tous les fournisseurs.

-SmAL' L IMITED
Rafneurs de sirop, m6lassesi pr4dults d'éirable canadi*ens. Spéialité: Beurre, Crème de la Forêt et Confiserie.

Joseph ESeagram -os
DISTRIBUTEURS DE

"White Wheat'" "No 83" "3 Stars Rye"
"O0ne Star"y

MEAGlIEgRQS & C.Agents, MONTREAL

SINWAY- .111HUICIIINS LIMIIED
N1%PORTATrEURS P

TUES. .Gg.NtRAUX CAPIES
Atous nos clients et anus nous souhaions "prospérité et bônheur pour aNuel

Année."
En ffime temps nous désirons vous Informer qu'il n'y a pas beaucoup de Thé Japon' sur le marché et qu'il aug-
mente continuellement -et nous recommandons fortement à nos cllents et amis de se procurer dès Mpaintenant ce
qu'il leur faut.
Nous avons encore uin assortimeAt: complet de Thé Japon et nous sommes en position de vous vendre à des prix
que nous défions n'importe quei compétiteur de vous faire.
Ecrivez-nous pour* des éhatllns

18.". ItÙF ST-ÀLEXIS9 MONTRÉAL

-. .-. .- ~ E hrl uli s moa m montlons.L ~rn -co
M. war
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Volaille Vivante, oeufs Fraie
Pondus et Plume

Demandés par
P. POULIN & CIE

MARCHE BONSECOURS, Montréal
Pa eCommlulooa.

Demanés hes prix sur lettre

Exigez cette &
Marque eM

Pour avoir ce qu'iL y
a de mieux en fait de

Saucisses au porc frais
Frankfurt

Jambon Pressé
Saucissons de Boulogne

Saucissons Spéciaux
Réguler et à l'ail

COTE & LAPOINTE
Enr.

257 rue Adam, MAISONNEUVE

I N VENUePoUgboe en pais ~

HoTEL VICTORIA
EL Vro ~ rptéar

CoSIu 'PALAISPlan ~ ~ .. a uo.os ..s et
04M psr Jour.

Téléphone Bell 491.
J. A. Trudel J. E. Guillet

TRUDEL 4 6UULL9T

Argent à prêter, Règlements de rail.
lite et de successions, Examen. de
titrete, Difficultés commerciales, Col-
lections, etc.
Bureau * 38 vu» Ales tudre

T]EtOIB.RIVIB R E&

Arthur Brodeur
MANUFACTURIER

D'EAUX GAZEUSES

hron Brow Cidre Champagne
Ginger AI@ Cidre de pom~me
Cream Soda Eau Mindrase
Lêmon tour Fralin
Cherry Croam OrangChampagne Kola siphon et.
35 rue Frontenaco, TEEHOI

Leus

Farines Préparées
et

l'Avoine roulée "Perfection"
de

BRODIE'
sont toujours e demande, et voue de.
vriex lu plansr bien en, vue dans
votre magasin.

BRODIE & HARVIE, Llmlt.d
Montréal. Téléph. Main 4U5

OA MILLE
Eau Mfinérale Naturelle du

Vichy
Bassin de

Vente autorisée par le gouverne-

nment de la République Française.

Recommandée par la profession

médicale contre: Goutte, Dyspep-

sie, Diabète, Acide Urique, etc.

C'est le temps de vous approvi-

sionner.

Adressez immédiatement votre
commande à

NAPOLEON MORISSE'rrE,
Importateur

16.18 Place Jacques-Cartier, - Montrial.

Eni écrivant aux ennesoure, mentionnés «Le Prix Ceurnt, s.v.>

Nos Biscuits font plus que de donner
une satisfaction ordinaire

Nous voulons dira par là que nous nous efforçons
dans nos procédés de manufacture, non pas do pro-
duire un article d'une qualité assez bonne pour la
vent%~ mals de produire un article qui donne une
satisfaction maximum pour la valeur reçue.
Depuis plus de trentecinq ans nous faisons affaires
dans la Province du Québec, et nous nous Sommes
acquis une réputation qui vous permet d'offrir nos
Biscuits soda en toute confiance, sachant parfaite-
ment qu'ils répondront aux besoins de vos cliente
et que vous n'aurez Jamal i de plainte à leur sujet
Nos voyageurs sllionnent la Province en tous uons,
porteurs de nos échantillons. Ils sont à votre dispo-
sition pour vous donner tous renseignements con.
cernaAit tes approvisionnements dont vous pouvez
avoir hesn Vo-les donc à leur passage, ou bien
écrivez-ribus* en nous demandant leur visite, ce qui
ne vous engagera on rien.
Votre Stock no saurait étre jugé comme complet,
aI Vous ne tenez un assortiment de nos. principales
lignes de BISCUITS.

DEMANDEZNOUS NOS LISTES DE.- PRIX

The. lonteal Biscuit Col.
MANUFACTURIERS DE

BISCUITS ET CONFISERIES

Montréal

VOL )OMM - No 1
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LTUE-MOUCHES

DE J. 8. CHOUINARD
est une préparation Infaillible pour détruire

poux,
M ITES,

A PURE'. PUNAISES,COQUERELLES, MOUCHES, ETC.lIRDNe renfermant pas de poison, son usage ne présente
pas de danger.
C'est une ligne très profitable à tenir.
Se vend 26e la boite ou un soufflet rempli de poudre
pour 3Oc.
Echantiilons gratis sur demande.
Ad resez toute correspondance à

Vous ne pouvez reconnaître la valeur J. B. CHOUINARD, Montmagny, Qué.
d'un savon par la grosseur du morceau
seulement. - il peut être surchargé d'in- -________

grédients inutiles pour le faire paraître coONAc R O Y
gros.1 ONCRo
Le "SURPRISE" n'est pas autre chose
que du savon pur, dur, ayan~t 'une belle LE ROI DES COONACSO
apparence et de bonne qualité. C'est la
meilere valeur en'lait de vrai savon. PAR LA QUALITE

est le produit naturel de la distillation des Vins.

N'acceptez pas de contrefaçons. Agents pour le CANADA
The 8t. Croix Soap Mfg. Co. M. Emile Lucas, 28 rue St-Sacrement. MONTREAL

LAISSEZ-NOUS VOUS AIDER AVEC VOS TROUBLES D'EM-
PAQUETAGE

Nous fabriquons toutes sortes de boîtes en carton pour les marchandises
suivantes: chaussures, bonbons, chocolats, ferronnerie, tabac, tricots,
lainages, céréales, épice s, essences, cartouches, remèdes, papeterie, pro-
duits chimiques, etc*, etc.

DECIDEZ MAINTENANT DE NOUS CONSULTER.
Une demande ne vous placera sous aucune obligation.
En écrivant, mentionnez ce que vous voulez empaqueter, donnez les di-
mensions et les quantités que vous voulez acheter.

"LA MA ISON DU SEIRVICIE

BOITE ç DB -CÂJRTON DE TOUS GENIRES

862-864, Avenue Lasalle .Montréal, Qué.
Nous voulons seulemient l'occasion de le prouver.

Pa écrIvant aux ennsnoeurs, mentlonnez "Le Paix OCUrant" ex*
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Nous souhaitons

Pâtes Ai
année 1920 prospère.

lentaires
de

30 Paquets - 1 lb.

Qualité Supérieure
avec la vraie

20 lbs. Net SAVEUR ITALIENNE
satisfont

Même les plus exigeants
Commandez-les chez votre Epicier en Gros

P. PASTENE 00.,
ou écrivez à

LMIIEB
Manufacturiers

MONTREAL, Qüée
Eu hervant aun annessur, mbmtionne "L P sim Mra, s.v..
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La récolte de pommes de terre du Canada répondra
difficilement aux besoins

Les lourdes pertes infligées à la récolte de
pommes de terre dans plusieurs provinces par les
rudes gelées ont eu un effet marqué sur la situa-
tion générale. En Colombe Anglaise on estime
qu'il devrait y avoir un acreage total de 20,294
acres rapportant environ 170 boisseaux à l'acre.
Au début de la saison, on s'attendait à ce que les
pommes de terre soient très abondantes, et elles se
vendirent aux environs de $1.00. le sac. Les ge-
lées cependant, dégarnirent sérieusement les ap-
provisionnements, et il s'ensuivit une tendance de
la part des producteurs à garder leurs stocks. Il
y a, à présent,. une demande active aussi bien de la
part des acheteurs américains que domestiques,
mais il n'est offert que des stocks comparative-
ment restreints pour y répondre. Le prix à pré-
sent, est aux environs de $2.00 et on ne croit pas
généralement que ce prix augmente beaucoup
avant le printemps.

La récolte des Prairies a été mauvaise

La .Saskatchewan a eu une plantation légère-
ment moindre de patates que celle de l'an dernier,
soit 59,000 acres en toit. L'an dernier il y avait
un gros surplus expo'table qui trouva un débou-
ché vers l'est et le sud. Les froids prématurés de
cette année cependant, ont diminué les' stocks dis-
ponibles de 50 à 75 pour.100, de telle sorte qu'au
lieu de pouvoir exporter des pommes de terre, la
Saskatchewan devra en importer.

L'Alberta avait de belle perspectives, mais -ici
aussi la gelée a détruit- 40 pour '100 de la produc-

tion. Dans certaines parties de la province, prin-
cipalement dans le sud, la récolte est dite encore
bonne, mais il est extrêmement douteux que cette
province ait de quoi subvenir à ses propres besoins
et il est probable qu'elle devra importer des pom-
mes de terre.

Le Manitoba'avait quelques 42,000 acres plan-
tés en pommes de terre. La gelée n'y fut pas aus-
si grave que dans les autres provinces de l'ouest
bien que quelques parties en souffrirent cruelle-
ment. Les dommages causées par la gelée sont
estimés être de 10 à 40 pour 100. Dans le sud de
la province, la récolte est très légère, tandis qu'elle
est abondante dans le nord. On ne pense pas qu'il
y ait surplus pour l'exportation.

Dans l'Ontario, la production est approximati-
vement de 80 pour 100 de l'an dernier. On esttaie
que plus de 40 pour 100 de cette récolte ont déjà
été vendus et que 20 pour 100 seront vendus au
fort de l'hiver, ne laissant~quë 35 pour 100 pour la
vente au printemps. Il -est fait généralement rap-
port d'une bonne qualité.

. Québec" uanã récole record

Québec a bénéficiée d'une récolte record et
d'une qualité remarquable. L'acreage de cette
année est de 315,590 contre 264,870 en 1918. Cela
devrait laisser une marge appréciable pour com-
bler le déficit des provinces.de l'Ouest.

Une récolte de 4,000,000 de barils
Dans le Nouveau Brunswick, il y a une récolte

estimée à 4,000,000 de barils. Le prix actuel est

VENDEZ LE TABAC A FUMER

£1À A'4&0#IRtIÀ1E
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d'environ $8.60 le baril de 166 livres,, mais les cul-
'tivateurs s'attendent à ce que les prix avancent
d'un dollar le barli ~avant la fin de la saison.

La Nouvelle Ecosse a une récolte estimée de
neuf à dix millions de boisseaux, mals la pourritu-
re l'affecte sensiblement et en reduira la quantité
vendable de 25 pour 100..

La Situialtion Canadienne
De ce qui précède, on peut juger que la Sas-

katchewan, l'Alberta, le Manitoba et l'Ontario ont
relativement de petites récoltes et que ces terri-
toires ne pourront que difficilement subvenir à
à leurs propres besoins. ia Colombie Anglaise
aura quelques pommes de terre pour l'exportation;
-Québec apparemment en aura une très forte quanti-
té, le Nouveau Brunswick également et la Nouvel-
le-Ecosse pourra faire quelque exportation. La
récolte canadienne est donc suffisante pour répon-
dre aux plus gros besoin des Canadiens. Mais
beaucoup de cette récolte prendra le chemin des
marchés américains. Jusqu'au 18 novembre, 1,841
wagons de pommes de terre ont été expédiés aux
marchés des Etats-Unis, contre 13 à pareille date
l'an dernier.

La Situation aux Etats-Unis
La récolte totale, (estimation de novembre)

est de 362,025,000 boisseaux. La moyenne décen-
nale est de 866,046,000 boisseaux. La récolte to-
tale n'est donc pas sérieusement moindre de la
normale. Il y a eu, cependant un déclin plus pro-
noncé, dans les Etats produisant des pommes de
terre en grosses quantités commerciales. Ceux-
ci ont récolté pour la vente approximativement: en
1918,.152,248 wagons, en 1919, 129,466 wagons;
soit une diminution de 15 pour 100 cette année.
Jusqu'au 18 novembre le mouvement par wagons
a été comme suit:- 1919, 99,888 wagons; 1918, à
même date, 102,420 wagons; 1919, du Canada,,
1,841 wagons; 1918, à même date, 13 wagons. Il
Semble, par conséquent, qu'en dépit de la forte ré-
colte générale. l'approvisionnement sur lequel les
gros centres comptent est quelque peu réduit et
qu'il y aura une bonne demande.

LES POMMES DOIVENT ETRE DECLAREES EN
TERMES DE BARILS

Quand les pommes sont Importées autrement
qu'en barils, la quantité en termes de barils devra
être déclarée par comparaison à la mesure cubi-
que des récipients avec la mesure cubique d'un ba-
ril étalon, soit: 7,055 pouces cubes, comme prévu
par la loi des Ventes et Inspections.

AUGMENTATION DU PROFIT PERMIS POUR LE
JAMBON EN TRANCHES

Se rendant aux justes, revendications des mar-
chands détaillants le tribunal de'comnierce a,. au-
torisé une augmentation- de quatre cents la livre
pour le jambon vendu en tranches.

POURQUOI LES THES NOIRS SONT D'UN
PRIX ELEVE

La hausse des prix des thés noirs au cours des
derniers mois a été le fait caractéristique des mar-
chés du thé de New York. Alors qu'on demandait
à un gros Importateur de New York pourquoi les
prix sont si élevés, il soulignait que dans les qua-
tre derniers mois 13,000,000 de livres seulement
furent achetées dans ce pays, contre approximati-
vement 30,000,000 de livres dans chacune des pé-
riodes correspondantes de 1918 et 1917. Compa-
rés aux thés de variété noire, il disait que les thés
de Formose sont encore relativement bon marché,
quoique la récolte de cette année soit de 26 pour
100 au-dessou de la niormale.

LA DEMANDE POUR L'EXPORTATION
AUGMENTE LES PRIX DU RIZ

La grosse demande pour l'exportation du riz
du Sud, à l'heure actuelle fait monter rapidement
les prix. Les personnes en relations avec le mar-
ché du riz du Sud disent que si la demande conti-
nue comme elle l'est à présent, toute la récolte se-
ra consommée dans le colurs des 90 prochains
jours.

Pour l'instant, il y a eu quatre augmentations
de prix dans ces dernières semaines, et les cultiva-
teurs sont d'avis que si les conditions présentes se
prolongent, la variété Blue Rose atteindra 15 cents
la livre dans les 30 jours, et que comme résultat
naturel, les riz de la Louisiane et du Honduras qui
sont en général un centin plus cher, augmenteront
en sympathie.

Ces hausses sont dues aux demandes sans
précédent pour l'exportation. De grosses com-
mandes sont reçues journellement de France, de:
Belgique, d'Italie et d'Allemagne alors que pareils
ordres parviennent de l'Amérique du Sud.

La fermeté présente des prix des riz du Sud,
aura inévitablement son effet sur les prix des riz
venant d'autres sources.

LE JOLI GESTE DE TROIS MAISONS DE
COMMERCE

La maison de nouveautés en gros Alphonse
Racine Limitée. vient, à l'occasion du nouvel an
d'offrir à tous ses employés un bonus de 10% de
leur salaire annuel. C'est un joli cadeau qui sera
fort apprécié du personnel de cette Importante
maison et un geste qui fait honneur aux directeurs
de cette firme.

La maison Armand Chaput avait eu pareille
Idée généreuse et avait gratifié ses employés d'une
semaine double de salaire pour le jour de l'an.

M. Jos. L. Fortin, marchand de nouveautés de
Trois-Rivières, lui aussi, a, en reconnaissance des
services rendus par ses employés, et à l'occasion
du jour'de l'an, accordd double paye à ses em-
ployés.

Vol. XXXIII - No 1
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POUR CONSERVER LES LEGUMES L'HIVER

Dans des climats comne le nôtre, la conser-
vation des vivres a toujours été un problème im-
portant, mais il le devient beaucoup plus en ces
te.nps où, s'il faut en juger par les prix, nous
sommes menacés d'un état de disette Inaccoutu-
mé. Après avoir consacré tant de soin et de la-
beur durant les mois d'été à la culture des légumes,
il n'est que logique de donner une attention éga-
le à leur conservation pendant l'hiver.

Pour réussir à conserver les légumes il faut
surveiller surtout la température, la ventillation
et l'humidité: La température idéale pour les tu-
bercule et les plantes-racines est de 35° Fahr., ja-
mais plus basse que 320. On devrait placer un
ther.nomètre dans la chambre aux provisions et
voir à ce que la température soit aussi uniforme
que possible.

Une bonne ventilation est essentielle parce
qu'elle prévient l'échauffement et l'humidité ex-
cessive, et par conséquent, empêche la germina-
tion, la décomposition et la moisissure. On pour-
rait empiler les plantes-racines sur un faux plan-
cher en lattes et les tenir éloignées des murs d'une
'manière semblable. Pour les quantités considéra-
bles, il serait bon d'avoir des conduits en bois pla-
cés verticalement à des distances convenables.
Trois planches clouées ensemble suffiraient à for-
mer un tube triangulaire de ce genre.

Il ne doit pas y avoir trop d'humidité dans les
entrepôts, mais pas de sécheresse absolue non
plus, car celle-ci occasionnerait une sérieuse con-
traction et diminuerait la saveur et la qualité. Les
oignons, cependant, demandent une température
plus sèche que les plantes-racines. S'il y a une
fournaise dans la cave, on devrait entourer d'une
cloison l'espace consacré à l'emmagasinage. On
pourrait aussi empêcher une sécheresse excessive
en les couvrant légèrement de sable humide. Il
serait peut-être bon de les arroser de temps en
temps. D'un autre côté, s'il y a trop d'humidité,
c'est un signe que la ventilation fait défaut.

Il est très important que le produit soit en
bonne condition avant d'être emmagasiné. Il de-
vrait être sec, non atteint par la gelée et raisonna-
blement dégagé de terre. Avant de les entrer, Il
serait bon de laisser quelque temps sur le terrain
les pommes de terre et les plantes-racines qu'on
aura extraites par un temps favorable. On devrait
tordre la tête des betteraves et non pas la couper
avec un couteau.

Pendant la période d'hivernement, on devrait
examiner de temps en temps les légumes pour voir
s'il n'y en a pas de gâtés, car ceux-ci devraient
être enlevés Immédiatement.

Lorsqu'ils sont bien conservés, les légumes
pris dans la cave devraient être aussi bons que
ceux cueillis dans le jardin et ils sont, l'hiver, des
articles d'alimentation d'une vlieur Inappréciable.

L'UNIVERSITE DE MONTREAL

Nos compatriotes de la province de Québec
seront sous peu invités à souscrire à un fonds na-
tional destiné à pourvoir à la reconstruction de
l'Université de Montréal.

Un comité a été formé qui sera chargé de re-
cueillir les souscriptions du public et ce comité
semble avoir prévu la tàche qu'il lui faudra accom-
plir.

'Ce que nous ferons dira ce que nous sommes;
mieux: ce que nous serons", a déclaré M. A. P. Fri-
gon, le directeur général de la campagne. l a rai-
son.

L'Université qui sortira des ruines de l'Univer-
sité Laval devra répondre aux besoins de l'avenir
et aux aspirations de notre race.

Après Mgr. Gauthier, le digne et populaire
recteur de l'Université, nous dirons que jamais une
pareille oeuvre ne fut plus nécessaire que de nos
jours. "Le monde entier est en fermentation, dé-
clarait Mgr. Gauthier, il y a quelques jours à peine,
à St-SulpIce; si nous voulons garder au peuple de
cette province ce bon sens et cette modération qui
font l'admiration d'autres provinces moins sûres
de leurs doctrines il faut que nous continuions de
nous prévaloir de cette méthode, et que dans tous
les doma:nes du savoir, nos chaires d'enseignement
proclament la pure et vraie doctrine."

LA SEMAINE DE 431/2 HEURES A LA MANUFAC-
TURE D'ALLUMETTES D'EDDY

La E. B. Eddy Company, Limited a Institué la
semaine de 43½ heures dans sa manufacture d'al-
lumettes.

Les salaires ont été augmentés en proportion

de la réduction des heures et il en résultera que les

employés, qui sont pour la plupart des jeunes fil-
les, travailleront moins à présent à l'usine de Hull,
et recevront de plus fortes renumérations.

DEFENSE DE CHANGER LE TABAC DE SON
ENVELOPPE ORIGINALE

- Deux convictions de violation de la Loi du Re-

venu de l'Intérieur pour avoir tenu du tabac en

vente sans timbres d'accise, ont été enregistrées

dernièrement contre deux épiciers qui furent con-

damnés chacun à 50 dollars d'amende et les frais.

Nombre de marchands se mettent en Infrac-

tion avec la loi par ignorance de ses termes. Le

fait de'meure que la loi exige que le tabac en palet-

tes ne soit pas changé de son enveloppe initiale

tant qu'il n'est pas vendu. Au demeurant, il n'y a

pas de raison pour qu'il en soit autrement, car

l'enveloppe ou le récipient original est ce qui con-

vient le mieux pour conserver les meilleures quali-

tés de tabac.
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PROGRAMME DU NEUVIEME CONGRES DES
CHAMBRES LE COMMERCE DE L'EMPIRE

BRITANNIQUE

Le Conseil du Board of Trade a été avisé que
le neuvième Congrès des Chambres de Commerce
de l'Empire Britannique, le premier depuis celui
tenu à Londres en 1912, sera tenu à Toronto vers
la fin du mois d'août ou au début de septembre de
l'année prochaine (1920) et le Comité exécutif du
Conseil de l'Empire Britannique a demandé que les
résolutions importantes à soumettre au Congrès
soient communiquées à ce comité au commence-
ment de février 1920.

Le Conseil demande donc aux membres du
Board of Trade d'étudier au plus tôt les sujets
qu'ils croient de nature à être soumis au Congrès
et de transmettre au Secrétaire leurs vues à ce su-
jet au plus tard pbur le 7 janvier prochain.

On trouvera ci-après une liste des sujets trai-
tés au dernier congrès (1912) bien que, en raison
de la guerre ,tant d'anées se sont déjà écoulées que
beaucoup de ces questions puissent être périmées.
On trouvera également une liste des sujets discu-
tés à la conférence commerciale du Conseil de
Commerce de l'Empire Britannique de 1916 et aux
assemblées spéciales de ce Conseil tenues en 1918
et 1919.

Résolutions étudiées par le 8e Congrès en 1912
La Route "All Red".
Assimilation des lois commerciales.
Association des employés de commerce bri-

tanniques.
Bilans des entreprises gouvernementales ou

municipales.
Feuilles de voiture.
Marques de fabrique de l'Empire Britannique.
Arbitrage commercial.
Education commerciale.
Relations commerciales entre la mère-patrie,

ses colonies et ses dépendances.
Loi des compagnies.
Coordination sur des sujets commerciaux.
Date de pâques et réforme du calendrier.
Economie de lumière (avance de l'heure).
Déclaration de Londres
Emigration.
Droit d'accises sur les tissus de coton fabri-

qués par la main d'oeuvre indienne.
Commerce du charbon à Gibraltar.
Service consulaire impérial.
Importation du bétail canadien.
Tare sur le revenu.
Manufactures dans les prisons (Indes).
Marques des marchandises.
Transports marithnes de commerce.
Défense nationale.
Naturalition des étrangers ottomans.

. Redevances sanitaires ottomanes.
Canal de Panama.
Colis postaux.
Timbre à deux sous.
Reciprocité entre les Indes Occidentales et le

Canada.
Remèdes aux conflits de la maiin d'oeuvre.
Transport de marchandises par mer.
Mesures-étalons.
Taxation des voyageurs de commerce.
Taxation des corporations.
Communications télégraphiques.
Fausse représentation et fausse description

commerciale.
Validité des décrets et jugements d'arbitrage.
Droits d'importation du Vénézuela.
Poids, mesures et monnaie.
Communications télégraphiques des Indes

orientales.

La Conférence du Commerce de 1916.
Mise en vigueur des décrets d'arbitrage.
Augmentation des facilités de banque.
Nouvelles émissions de capital.
Assimilation des lois commerciales.
Système décimal des poids, mesures et mon-

naie.
Double impôt sur le revenu.
Questions fiscales.
Coopération inter-impériale..
Licences du commerce, etc.
Naturalisation.
Brevets, dessins et marques de fabrique.
Prohibition de contrats pour restreindre le

commerce.
Enregistrement des étrangers.
Recherches scientifiques et développement

industriel.
Transports.
Commissaires du Commerce.
Expositions commerciales.

Assemblée spéciale tenue avec l'Assemblée annuel-
le du Conseil, 1918

Comité du développement des ressources de
l'Empire.

Comité sur les méthodes industrielles et com-
merciales.

Changement de noms des étrangers.
Commerce ennemi après la guerre.
Naturalisation des étrangers.
Double impôt sur le revenu.
Transports ennemis.
Date de Pâques.

Assemblée spéciale tenue avec l'assemblée annuel-
le du conseil, 1919

Restrictions à l'exportation et retards de ca-
bles.

Vol. XXXIII - No 1



LE PRIX COURANT, vendredi 2 janvier 1920

Matières premières de l'Empire: Conditions
de paix.

Transports.
Préférence impériale.
Taux télégraphique et postal.
Service de télégraphie sans fil hnpérial.

Commerce des sujets d'origine ennemie.
Etrangers ennemis.
Double impôt sur le revenu.
Passeports.
Unification des lois dans l'Diinpire.

Le vin et la vie des peuples.
On lit dans "The Anglo-French Review", sous

la signature de M. André-L. Simon:
Quiconque recherche sincèrement la vérité est

toujours obligé de revenir aux premiers principes,
principes à la fois les plus simples et les plus vrais.
Parmi les principes élémentaires qui gouvernent le
monde, nul n'en est de plus universel ni de moins
discutable que celui de la faim et de la soif. Tout
ce qui vit, plantes, bêtes et humains doit être nour-
ri et abreuvé. La terre pourvoit aux besoins de
tous, besoins qui découlent d'un principe commun
à tous, mais qui varient consfdérablement suivant
la constitution des différentes espèces végétales et
animales.

C'est de la glèbe et des eaux de la mer, distil-
lées par le soleil, que tout ce qui vit sur la terre tire
sa subsistance.

L'homme diffère des animaux et il a besoin
d'une nourriture différente: les racines, les graines,
les fruits et l'eau des ruisseaux et des étangs pour-
raient suffire au maintien de son existence, mais
une nourriture et un breuvage aussi rudimentaires
ne lui permettraient pas la pleine jouissance de
toutes ses facultés, dont le dévelopement normal
nécessite une alimentation abondante, variée et,
surtout, appropriée à l'âge et au tempérament de
chaque individu, au travail qu'il est appelé à four-
nir, au climat sdus lequel il vit et à une foule d'au-
tres circonstances.

L'homme est à la fois matériel et spirituel: il a des
instincts et des besoins physiques qui sont les mê-
nies que les instincts et les besoins des animaux.
mais il a en outre une personnalité spirituelle
qu'aucun animal n'a jamais possédé et grâce à la-
quelle Il lui est possible de concevoir l'idée abstrai-
te du devoir moral, capable de l'emporter sur l'ins-
tinct le plus naturel et les appétifs les plus légiti-
mes. Le vice et la vertu sont le propre des hu-
mains, qui ont seuls une notion subjective du bien
et du mal éprouvent un besoin intuitif de vérité
et de justice.

Aussi l'homme ne doit-il pas se nourrir com-
me les fauves du désert ni comme les bêtes de som-
-me, mais doit-il, au contraire, demander à la Na-
ture une subsistance appropriée aux besoins de
son corps et de son esprit. Cette subsistance, la
Nature providente la lui a offerte -de tout temps,
et elle n'a jamais cessé de la lui 'offrir sous la for-
me du pain et du vin, fruits du froment des plaines
et des vignes des coteaux.

La configuration du sol n'est pas plus l'effet
d'un hasard aveugle que ne l'est l'ordre majes-
tueux des astres du firmament. Partout en ce
monde, sauf parmi les hommes, règne une adni-
rable harmonie due à la sévère discipline qui a ré-
gi dès le début des temps les forces de la Nature.
Seul l'homme échappe à cette discipline. L'hom-
me est libre, libre de choisir sa voie, de résister à
ses instincts ou de les pervertir, libre de faire bon
ou mauvais usage de sa force, de son intelligence
et de ses moyens d'action. La liberté de l'homme
est un privilège qui lui est justement cher, mais qui
lui a toujours aussi coûté fort cher chaque fois qu'il
s'en est prévalu pour défier la nature, en ignorer
les lois et en troubler l'harmonie. C'est ce qui est
arrivé maintes fois au cours des siècles, chaque fois
que l'homme a voulu donner à la vigne et au vin
une place plus grande que celle qu'une sage Pro-
vidence leur avait assigné ou qu'au contraire, il
leur a refusé cette place et s'est privé volontaire-
ment de leur bienfaisant concours.

Les Pythagoriciens et certaines sectes de l'anti-
quité défendirent à leurs adeptes l'usage du vin,
mais ils ne réussirent à faire adopter leurs précep-
tes que par un fort petit nombre de disciples. Par
contre, Strabon rapporte que Byrébistas parvint à
faire arracher par les Gètes toutes les vignes que
ceux-ci avaient plantées dans les riches terrains
d'alluvion de l'embouchure de l'Ister ou delta du
Danube.

Au premier siècle de notre ère, la culture des
céréales avait été presque complètement abandon-
née en Italie, par suite de l'abondance et du bon
marché des blés africains; partout la vigne-avait
envahi la plaine; il s'ensuivit une crise de surpro-
duction et, afin de remédier à la mévente des vins,
Dioclétien décréta, en 92, l'arrachage des vignes
des provinces romaines d'Asie Mineure, de Gaule et
d'Espagne, dans l'espoir de créer à l'étranger des
débouchés pour les vins italiens. Ce décret ne fut
d'ailleurs suivi d'aucun effet, et il eût été beaucoup
plus sage d'ordonner d'arrachage des vignes qui
avaient envahi les plaines lombardes et usurpé la
place du froment.

Deux cents ans plus tard. Aurélien, ignorant
lui aussi les règles les plus élémentaires de l'éco-
nomie politique, décida d'acheter toutes les terres
non cultivées du fertile canton d'Aurélie pour les
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planter en vignes, dont le vin devait être distribué
à titre gracieux, "ut nil reditum fiscus acciperet".
Dejà Aurélen avait fait dresser.le devis du maté-
riel, lorsqu'un préfet de prétoire plus avisé le dé-
tourna de cette entreprise: "Après cela, lui dit-il,
nous n'aurons plus qu'à leur servir des poulets et
des oies". L'empereur céda, mais il n'en fit pas
moins vendre du vin à prix réduit, "vina fiscalia",
par les soins de l'Administration de l"'Arca vina-
ria".

En 365, Valentinien fixa le prix de ce vin, sur
les réclamations du peuple, à un quart au-dessous
du prix du marché.

En France, l'autorité royale s'opposa à main-
tes reprises à l'envahissement des plaines par la
vigne, accusée, non sans quelque apparence de rai-
son, de causer la disette dans certaines provinces.
En 1566, Charles IX ordonna l'arrachage de deux
tiers des vignobles du royaume et l'ensemencement
des terrains ainsi rendus à la culture des céréales.
Ce décret ne fut probablement pas appliqué d'une
façon très rigoureuse, mais il n'en demeura pas
moins en vigueur pendant dix ans, jusqu'en 1576,
quand Henri III le modifia et en adoucit sensible-
ment les termes.

L'histoire des peuples n'offre encore que deux
exemples d'hérésie nationale en ce qui concerne
l'usage du vin et le complet abandon de la culture
de la vigne. Ce furent d'abord les Sarrazins, race
des plus hardies et intelligentes, aussi célèbre par
ses savants que par ses guerriers et qui après avoir
conquis tout le littoral méditerranéen, franchi le
détroit de Gilbraltar, soumis et civilisé l'Espagne
et passé les Pyrennées, se vit interdire l'usage du
vin par un visionnàire, Mahommed, au septième
siècle. Deux générations plus tard, cette race,
jusque là si progressive et si vigoureuse, avait per-
du son élan, puis elle se flétrit et se dessécha peu à
peu pour ne jamais se relever.

Sept siècles plus tard, ce fut la Chine qui se
rendit coupable de la même apostasie, arracha ses
Immenses vignobles et renonça à l'usage du vin.
Les résultats ont été sensiblement les mêmes. L'a-
pogée-de la civilisation chinoise et tous les merveil-
leux trésors artistiques de la Chine datent du temps
heureux, quand la vigne n'avait pas été remplacée
par le pavot soporifique, que l'opium était encore
inconnu et que l'usage et l'abus du vin étaient la
règle.

Un troisième cycle de sept siècles sera bien-
tôt révolu, si les Etats-Unis d'Amérique persistent
dans leur projet de prohibition de toutes les bois-
sons alcooliques, le monde assistera pour la troisiè-
me fois au suicide d'un grand peuple.

Arracher la vigne qui, de tout temps, fut sym-
bole de la fertilité de la terre et de la richesse pu-
blique, et renoncer à l'usage du vin ami de la galété,
de la franchise et du courage, est une des plus gra-

ves erreurs que l'homme puisse commettre au tr'-
ple point de vue historique, Le fleuve n'est pas
libre de remonter vers sa source; l'homme est libre
d'opposer sa volonté déraisonnable aux lois de la
Nature, mais il ne peut le faire avec Impunité.

L'alcool est présent dans tout tissu vivant,
soit végétal, solt animal. L'alcool est, comme le
feu, un principe de vie, mais aussi comme le feu,
un danger de mort. Nombreux ont été les méfaits
du feu et de l'alcool depuis les temps les plus recu-
lés jusqu'à nos jours, mais plus nombreux encore
et plus grands sont les bienfaits dont l'homme leur
est redevable.

Se priver de feu par peur de l'incendie et ban-
nir l'alcool par crainte de l'ivresse sont des remè-
des pires que le mal. La raison commande de
prendre certaines précautions pour éviter tout dé-
sastre et, en cas d'accident, d'avoir recours à des
mesures efficaces mais non pas excessives pour en-
rayer les progrès du mal. Quelles sont les précau-
tions à prendre pour éviter l'ivrognerie et quelles
sont les mesures qu'il importe d'appliquer en vue
d'arrêter les progrès alarmants de l'alcoolisme?
Tel est le problème qui se pose à l'heure actuelle
devant toutes les nations civilisées. C'est un pro-
blème qui Intéresse l'humanité tout entière et de
sa solution dépendra dans une très large mesure,
la valeur physique et morale des générations fu'tu-
res, c'est-à-dire l'avenir même de la race humaine.

La liberté absolue, en ce qui concerne la pré-
paration, la vente et la consommation des boissons
alcooliques, n'est pas compatible avec l'attrait que
ces boissons ont toujours eues pour le genre hu-
main et le danger que constitue cet attrait pour la
majorité des hommes qui sont incapables de raison
et de mesure quand Il s'agit de satisfaire leurs
appétits mêmes les plus légitimes.

La prohibition absolue de la consommation des
boissons alcooliques n'est pas compatible avec les
besoins physiologiques des humains; elle est con-
traire à l'enseignement que nous ont légué toutes
les générations qui nous ont précédés, contraire
aussi au verdict des hommes de science les plus au-
torisés et contraire au bon sens. Chez tous les
peuples et dans tous les temps, l'homme a éprouvé
le besoin de boire autrement et autre chose que
l'eau que boivent tous les animaux. La science a
confirmé le bien-fondé de ce besoin et la nécessité
de le satisfaire rationnellement. De plus l'appli-
cation qui a été faite récemment des méthodes de
prohibition absolue en ont démontré abondamment
les graves dangers et l'impraticabilité.

. Ni les glaces polaires ni les chaleurs torrides
de l'équateur ne sont favorables à la vie normale de
l'homme, à son développement physique ni à son
activité cérébrale. Les glaces de la prohibition et
la fournaise de la liberté sont des extrêmes que la
raison conseille d'éviter. C'est entre ces deux e;-
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tremes que se trouve la zone tempérée du bon sens
et du bon vin, c'est-à-dire le régime de la règlemen-
tation raisonnée et des restrictions raisonnables.

Les boissons alcooliques sont une nécessité
pour tous les peuples civilisés. Si la production, le
commerce et la consommation en sont libres et ne

sont soumis à aucun contrôle, l'abus, l'excès et la
fraude en sont la conséquence. D'autre part, si
l'usage en est prohibé, l'expérience nous a prouvé
que nous avons à redouter la distillation, clandes-
tine, l'immoralité, les vices contre nature et l'usage
de toutes sortes de drogues et de poisons.

Le commis marchand.
D'aucuns s'imaginent qu'être commis est à la

portée de tout le monde - nos commis, trop sou-
vent, d'ailleurs en font foi - et qu'on le devient
sans éducation préalable. comme ça, selon que
le désir nous pousse. C'est une erreur qu'il con-
vient de faire remarquer et non seulement de faire
remarquer mais de corriger.

Prégenter, vendre une marchandise quelle
qu'elle soit est un art délicat entre tous (nous ex-
cluons, humblement, les Beaux-Arts) qui deman-
dent de grandes qualités de tact, de finesse et de
pénétration C'est le but de cette chronique d'ap-
puyer sur ces remarques, non pour en Instruire le
public, c'est-à-dire les acheteurs mais les véritables
intéressés, c'est-à-dire les commis et les vendeurs
en général. Nous ne prétendons point pour cela
nous poser en éducateurs, cette tâche nous serait
pénible et nous conviendrait mal, mais simplement
faire profiter les vendeurs et commis de quelques
constations que nous avons pu faire en les obser-
vant et leur prouver par ce fait le désir de leur être
utile.

Nous nous proposons, dans ce premier entre-
tien de tracer les lignes d'une formule générale,
c'est-à-dire les qualités essentielles nécessaires à
leur succès et la façon de les acquérir.

Tout d'abord et dès le principe nous écrivons:

Connaître le client

Ce véritable commis est maître de son client
comme l'araignée sur la toile est maître de la mou-
che, mais comme les clients pourraient nous lire
nous nous empressons d'ajouter que ses Intentions
ne sont point hostiles puisqu'elles consistent, non
seulement à suivre ses plus petits désirs, mais à
les prévenir et il le pourra seulement, s'il a pu, dis-
crètement et sans qu'il y paraisse pénétrer dans
l'état d'esprit du client.

Nous entendons les récriminations s'élever de
partout. "Eh quoi, vous exigeriez que chacun de
nous fût un petit Maurice Donnaz, un Paul Hervieu
de magasin?" Rassurez-vous; ces auteurs nous
tiennent trop à coeur pour que nous voulions leur
susciter des émules, nous ne vous demandons
point de grand effort psychologique, mals simple-
ment un peu d'attention et un peu de pénétration.
Je m'explique:

Lorsqu'un client après avoir ouvert et reter-
mé brusquement la porte vient vous absorber car-
rénient au fond du magasin, il est presque évident
que ce client est pressé et désire être servi de suite.
Il sera donc convenable de ne lui montrer que peu
de marchandises, mais la marchandise qu'il désire.
Le 'moyen le plus simple, pour y parvenir, connu
jusqu'à ce jour est encore de lui demander et de se
renseigner auprès de lui ! Remarquez, toutefois,
qu'il sera bon de ne pas multiplier les questions
d'après ses propres informations de ce qu'il vou-
drait avoir.

S'il s'agit d'un article susceptible d'entrer sous
la rubrique: vêtement, il vous sera assez facile de
juger par la façon qu'il est vêtu, des couleurs
(vives ou mortes) des formes (amples ou étroites)
qui lui plaisent ou lui conviennent et cela rétrécira
ainsi ce que j'appellerai votre champ d'investiga-
tion.

D'autre part, si la marchandise que vous lui
offrez n'est pas de son goût il en fera sans doute
un rapprochement avec ce qu'il désire et ce sera
pour vous un nouveau renseignement. Le client
pressé sait souvent ce qu'il veut. Si vous remar-
quez que vous ne pouvez le satisfaire entièrement,
insistez fortement sur les mérites d'une marchan-
dise semblable que vous jugez devoir remplacer ce
qu'il demande et lui convenir.

Si cette tactique est souvent avantageuse dans
le cas précédent elle serait souvent néfaste viv-à-
vis du client à idée fixe (car il en a) et c'est alors
qu'elle doit être changée du tout au tout.

Le client à idée fixe est facilement reconnais-
sable. Dès l'abord, il vous détaillera minutieuse-
ment "l'objet de son désir". Si vous ne pouvez le
satisfaire entièrement vous ne pouvez le satisfaire.
N'insistez donc pas, 'mais excusez-vous de ne pou-
voir lui être utile tout en espérant qu'à l'avenir...
etc... etc.

Et voici maintesant la terreur les commis,
l'effroi des vendeurs: le client de loisir, celui qui a
des instincts de curiosité à satisfaire, celui que l'on
pourrait appeler enfin: Le client qui n'achète pas.

Pour lui, vous avez déplié maintes et maintes
verges de soie, vous avez vidé pour lui maints et
maints rayons. Il ressemble singulièrement au
client de loisir et qui achète c'est pourquoi il est
nécessaire de les distinguer de prime-abord.
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' Nous suggérons cette méthode:
Forcez adroitement le client en lui faisant une

vague énumération des articles susceptibles de l'in-
téresser à vous dévoiler sa pensée. Le magasineur
est souvent enclin à déprécier la marchandise:"
Les prix sont trop élevés; les couleurs mortes; la
qualité inférieure, l'autre au contraire saura géné-
ralement rendre à la marchandise les qualités
qu'elle a, tout en avouant qu'elle ne peut l'intéres-
ser. La belle marchandise le séduira souvent et
c'est celle-là que vous devez surtout lui montrer.

Les clients de loisir vous obligent nécessaire-
ment à une grande dépense de temps et de grands
embarras pour le déplacement des marchadises,
mais vous ne devez pas oublier que votre métier est
de vendre et que toutes vos peines seront large-
ment compensées par le bénéfice que vous en reti-
rerez et la satisfaction d'avoir réussi auprès d'un
acheteur difficile.

Nous croyons avoir donné un aperçu suffisant
des clients auxquels vous aurez affaire. Nous les
avons catalogués d.'une façon brève et un peu arbi-
traire ayant pour unique but de vous aider dans la
tâche ardue qui vous incombre et qui consiste en
-ceci: Connaître le client. Nous ne prétendons pas
vous avoir indiquer les seuls moyens pour arriver
-à cette fin, car Ils sont Innombrables et votre ex-
périence de chaque jour vous y conduira Insensi-
blement. Pour nous, nous serons largement re-
compensés si vous avez pu trouver la marche à
suivre vers ce but. Une grande attention, l'amour
de votre métier vous seront de précieux auxiliaires
et votre succès sera d'autant plus grand que vous
vous serez pénétrés de ce fait que la connaissance
dû client est la clef qui ouvre la porte de toutes dif-
ficultés.

• Dans nos prochaines chroniques nous nous
entretiendrons de faits plus courants et plus par-
ticuliers et nous recevrons toujours avec plaisir les
communications que vous voudrez bien nous faire
parvenir de part et d'autre puisque les expériences
d'un chacun peuvent être utiles à tous.

(L'OBSERVATEUR).

PRIX RECORDS POUR LE TABAC

Le prix record de $108 a été payé pour du ta-
bac au début de décembre sur le marché de Shel-
byville, Ky; sept paniers dans une récolte de 3,665
livres qui se vendirent en moyenne à $87.39 soit
plus d'un dollar la livre. Ce tabac avàit été cultivé
par M. H. Hutchison sur la ferme George Goss.
Deux autres récoltes se vendirent à une moyenne
de plus. de $82. MM. V. Skinner, Bright & Hackett
vendirent une récolte de 18,535 livres à $67.66 et
MM. C. Jones & Stivers, une récolte de 6,860 livres

.à-:$69.03. Voici la moyenne: Burley No 1, 98,000
livres-k $48.97; Burley No 2, 60,650 livres à.$50.40,
et Globe, 98,120 livres à $47.69.

POUR EMPECHER LA VENTE AU DETAIL PAR
LES MARCHANDS DE GROS

Les marchands de nouveautés' de l'Association
des Marchands-Détaillants se sont réunis en assem-
blée spéciale, dernièrement à l'édifice Dandu-
rand. Quarante membres assistaient. On a dis-
cuté la question de la vente en détail par les mar-
chands de gros. On a alors adopté le projet de rè-
glement suivant:

"Considérant que les Intérêts du marchand de
gros et du marchand détaillant sont Identiques;

"Considérant que la vente au détail par les
maisons de gros est devenue un abus;

"Considérant que cette pratique est préjudi-
ciable aux détaillants, tout en étant un ennub pour
le marchand de gros; . f

"Il est résolu par la Section des NouvLautés
de l'Association des Marchands-Détaillants de
Montréal, de demander aux maisons de gros de
prendre en sérieuse considération et d'adopter com-
me règlement les suggestions suivantes:

"1°. - Prohiber la vente aux personnes sui-
vantes: Religieux et religieuses qui ne sont pas éco-
nomes de communauté; curés, ministres du culte,
officiers de douanes, barbiers, policiers, pompiers,
facteurs; modistes, couturières et tailleurs qui ne
tiennent pas magasin, et toutes autres personnes ne
faisant pas le commerce de détail des nouveautés.

"24. -Exiger que tout acheteur ait un ordre
signé et daté par un marchand détaillant ou par
son représentant attitré, et que la marchandise ainsi
vendue soit débftée et livrée au dit marchand détail-
lant seulement.

«3°. - Abolir la vente au comptant à vos em-
ployés et reviser de temps à autre leurs achats, afin
de vous assurer qu'ils n'achètent des marchandi-
ses que pour leur propre usage.

"4°. - Refuser de vendre aux employés des
autres magasins de gros et manufactures ainsi
qu'aux patrons et employés des maisons de gros au-
tres que de nouveautés, à moins que ce soit pour les
fins de commerce de ces dernières, ou pour l'exécu-
tion d'une coinmande d'un marchand de la campa-
gne.

"5. - Abolir les ordres annuels et perma-
nents donnés par les marchands de la campagne,
et de la ville".

Le secrétaire M. L-J. Marchand a ensuite sou-
mis un projet d'administration de la ville. Ce projet
sera étudié à la prochaine assemblée. Les élections
annuelles de la section des nouveautés auront lieu
en janvier.
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LES TRIBUNAUX
ABANDON JUDICIAIRE

Par Harry Zelenesky, Montréal-Fred.
Dentison, gardien provisoire.

JUGEMENTS EN COUR DE CIRCUIT

W. Bourassa et aI. va W. D. Pierre
Buintal, $61.

P. M. Beaudain vs W. D. A. McKeown,
$10.

P. M. Deaudoin vs M. J. Class, $35.
P. M. Beaudoin vs Adolphe Garneau,

$53.
P. M. Beaudoin vs Théophile Gravei.

P. M. Beaudoin Ys Marris O'Connor,
$24.

P. M. Beaudoin vs Geo. Geary, $17.
P. M. Beaudoin vs Camille Huneanît,

$1,.
P. M. Beaudoin vs Laponle, $16.
Cohen Ltd. va Jos. Hewitt, $53.
Cohen Ltd. vs Gédéon Brasseau. $27.
Cohen Ltd. vs Camille Trempe, $55.
Cosmopolitan House Furnishers va

Frank Steacy, Lachine, $12.
J. Markusfield va Vve Thos. McCor-

mlck, Lachine, $31.
J. Markusfield vs Vve Ford. Laplante,

Lachine, $27.
P. M. Beaudoin vs W. J. Murphy, La-

chine, $39.
W. E. Hayes vs A. Fournier, Dave1uy-

ville, $34.
Renfrew Machinery Co. vs 0. Poirier,

Amegin, $25.
W. Brophy vs N. Proulx, Verdun, $26.
Waddel & Frère vs Xavier Gauthier,
Caughnawaga, $37.
A. Knight et aI. vs H. Savard, $16.
R. Lévesque vs Gino Mebelli, $26.
Mme F. Vézina vs A. Verrier, $65.
J. P. F. Bernard vs F. Martel, $80.
J. A. Globensky vs C. E. Globensky,

$36.
J. Di. Duncan Co., Ltd. vs Mme Guy A.

Hort et vir., $46.
E. Wright vs A. E. Pentecoste. $48.
J. Bouchard vs Geo. Geary. $39.
J. L. MacMillan vs M. E. Sénécal, $20.
H. Lord vs Jos. Marronu%. $20.
A. Bertrand vs Ls Vermette, $66.
W. Bourassa et aI. vs A. Lavigne, $22.
P. Boyer vs Philippe Boivin, Nicolet,

$20.
J. E. Ranger vs La Gnionel. Valley-

field, $32.
Wm. Gray & Sons vs Art. Meunier,

Eastman, $25.
Wm. Gray 9' Sons vs Samuel Bélec,

Ferme-Neuve, $65.
Win. Gray & Sons vs Jas. Brown,

Ferme-Neuve, $38.
Wm. Gray & Sons vs J. B. flubé. Cau-

sapcal, $34.
A. Allard v-. Henry Codkes, Verdun,

$46.
J. Il. Legault vs F. Marion, $25.
1. Moscovltch vs Di. Sabastianovitch,

$11.
G. Cantin vs 0. Deschamps, $66.
J. E. Lefebvre vs W. Pagé. $15.
N. Lubin vs V. Bachura, $33.
F. S, Potvin vs R. A. Paquette, $22
ParIplan Wardrobe, Ltd. vs E. McFair-

nold, $21.
Parisian Wardrobe, Ltd. vs C. B. Di-

vis, $52.
F. M. Morgan vs R. A. Brossard, $90.
M. L., H. & P. Ca. vs J. A. Audy, $18.
M. L., H. & P. Co. vs P. Allard, $39.

W. Drouin & Cie vs AIb. Brodeur, $64.
J. hl. Boyer vs E. H. Maillé. $53.
The H. Fortier Co., Ltd. vs S. J. Bury-

man, $22.
M. Laponte vs J. B. B3ertrand. $24.
J. Gareau vs Jas. Card!nal, $51.
C. Rolland vs Jos. Cardinal, $19.
lion. E. L. Patenaude vs Pierre allas

B3en Lefebvre. $81.
V. flrosseau vs Elz. Ouellette, $18.
V. Brosseau va Jas. Poirier. $10.
J. U. Legault vs Alb. Magnan, $64.

JUGEMENTS EN COUR SUPE-
RIEUR E

Irène Moffat va Albert Brunet, Mont-
réal, 1ère classe.

Boulter Waugh, Ltd. vs H. L. Burt,
Montréal, $235.

Geo. S. Pegnagnan vs C. P. R., Upper
Melboiue, $281.

Guilbault & Cartier vs M. Bronstein,
*Montréal, $108.
*Pelletier & Ca. vs Ovila Vanier, Mont-

réal, $423.
Crédit Canadien Inc. vs J. W. Lepail-

leu'r, J. A. Lepailleur, Lachine, $20,.
841.

Jas. Lamarche vs Succ. J. Ait. Beau-
champ, Montréal, $6.531.

G. Valiquette vs B. Druck, Montrésl,
$146.

A. JT Monat vs J. H. Lajole, Montrés].

M.-Lee Demers vs Arthur Gauthier,
Montréal, 1ère classe.

Victanine Goulet vs Gea. V. G. Hanna,
Montrés], $135.

Hyman Katzman vs Hyman Charma.
norsky, Montréal, $125.

Corp. Ville St-Lambert vs J. M. A. L.
Rousseau, St-Lambert, $120.

J. R. Archambault vs J. A. Legault.
Montréal, Ferd. Legault, Ste-Rase.
$533.

Walter Paul vs H. P. Davies, Mont-
réal, $100.

Trust & Loan Co. et Can. vs Euclide
Legauît dit Deslauriers, Montréal,
$2,699.

Succ. Mme Jas. Leman vs Hervé
Beauchemin, Montréal, $760.

G. DeSerres vs J. N. Pouliot, Paul
Emile Lanctôt, Montréal, $47..

N. Tremblay vs Southern Canada
Power Co.. Montréal, $25.

B. Goldenberg vs H. Gold, Montréal,
$514.

Westminster Meat Market vs C. W.
Aspin. St-Pierre, $265.

Cie Arbitrage de Montréal vs Elisa
Sara, European Lace Novelty Ce.,
Montréal, $138.

H. Gariépy vs L. Robitaille, Mont-
réal, $1.400.

C. Lamarre vs Can. Steel Foundries.
Ltd., Montréal, $865.

Patenaude, Carigna, Ltée vs C. La-
plante, Montréal, $152.

W. Di. C. Shirt Ce. vs Morris Rubin.
'Montréal, $166.

VENTES PAR HUISSIER

NOTA - Dans la liste ci-dessous
les noms qui viennent en premier lieu
sont ceux des demandeurs, les sui-
vants, ceux des défendeurs; le jour,
l'heure et le lieu de la vente mont
mentionnés ensuite et le nom de
l'huissier arrive en -dernier lieu.

O. Trottier vs J. B. Mandeville, 5
janvier. 10 a.m., 2374 St-Dents, Bon-
chard.

J. V. Lapierre vs Félix Lamarcho, 3
janvier, 10 a..m., 2775 St- Dominique.
l3ouchard.

Mlle hl. L. Léonard va 1. Clernmont, 4
janvier. il a.m., 512 Giltord, Bou-
chard.

J. A. Pichet vs Antoine de LaGeur, 5
janvier. il a.m., 255 Fulluni, Nor-
mandin.

W. Isaacson vs 0. Mlarie, effets de
Azilda Bottez et vir. T.S., 3 janvier,
10., 218 Lasalle. Lauzon.

Walter C. Gadin va Phil. Fatard, 9
janvier, 10 a.m., 25 de Lanaudière,
Desinarais.

Hébert & Guertin vs Etionno Mi-
gueault, 8 janvier. il a.m., 1263 de
Lorimior, Desmarals.

(Iuttman & Rockstein vs Ed. Lamar-
che, 8 janvier, 10 a.m., 521a St-Ger-
main. Desmarais.

Méclée ]3urello vs Michel Lefebvre, 5
janvier, 2 p.m., 495 Martel, Lalonde.
Corinne Perras et vir. vs Vve E. Bru-

net, 6 janvier, Il a.m., 410 Harbour,
L.alonde.

Beaudoin Ltée vs Venance Dutrisso, 5
janvier, 10 a.m., 257 Ste-Eiisabeth,
Lalonde.

Léon Lapierre vs Johnny Aubry St-Mi-
chel, 7 janvier, 2 p.m., 56 Blvd S3t-
Michel, Pauzé.

Ounns Ltd. vs P. H. Leduc, 5 Janvier,
1 p.m., 2189 St-Dominique, Dearo-
ches.

A. Brault vs Henri Bergeron, 5 Jan-
vier, il a.m., 73 Palmer, Lalonde.

A. Parent vs Xlste Dlubais, 6 Janvier,
10 a.m., 52 Poupart, Lalonde.

W. Gervais vs 1. Poirier, 6 Janvier, 10
a.m., 587 Désiré, Desroches.

Cohen Ltd. vs A. J. Dufresne, 6 Jan-
vier, il a.m., 1713 Ontario Est, La-
lande.

J. Archambauit vs J. E. DesJardins, 6
Janvier, il a.m., 2797 Notre-Dame
Oust, Lalonde.

G.' Bourassa vs H. Beauchamp. 5 Jan-
vier, 10 a.m., 261 St-Christophe, Des-
roches.

Z. Berthiaume vs Ed. Caron, 5 janvier,
il a.m., 2702 Mance, Desroches.

C. W. Lindsay, Ltd. vs R. Lapensée, 7
Janvier, 10 a.m., 4 Dubuc, Lapierre.

C. W. Lindsay, Ltd. vs J. J. Evans, 9
janvier, 10 arn., 582a de Gaspé, La-
pierre.

LA LOI LACOMBE

Déposants Employeurs

Napoléon Boivin . . . Alex. Gagnon
F. Clermont - S. Martineau & Fils
Georges Côté .- W. Chatillon & Cie
Georges Francoeur... .. .. ..

.... Canadian Rubber Ca.
Jean Charles Gagnon... .. .. .

... Montreal Preserving Ca.
Emimanuel Houle... .. .. .. .

.
... James Strahan, Limited

C. Labossière. .. .. .. D. Comtois
Louis Langeller... .. .. .. ..

«*..La Cie Commerciale, Ltée
Isola Lavole . . . . Hudon & Orsaîl
Joseph L. Loiselle.. .. .. ...

...La Cie Dame J. L. LoIselle
J. Marcotte . . P. Fraser Brace Ca.
Fortunat Martel . Martel Garage Ca.
Henri Miro. .. .... Berliner Ca.
Petit Richmond . . . . Charles Petit
Camille Pinsonnauît.. .. .. ..
........ Montreal Tramway Co.

Arthur Prud'homme . . R. St-André
N. .WoUO.0.. .. .. .. .. .. ..

St. Lawrence. tTPolstening Co.
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Renseignements de Trois-Rivières et
d'Arthiabaika

BUREAU D'ENREGISTREMENT DE LA* CITE ET DU
DISTRICT DES TROIS-RIVIERES

Semaine du 23 au 30 Décembre.
Privilège-H. Fréchette et R. Payette va Moise Javena.
Transport-Louiu Gauthier à Joseph Collet.
Vente-Georges Durand à Victor Gagnon.
Vente-F. X. Lambert à Hector Fréchette.
Vente-Dame Gédéon Déuilet. à Fra et Henri Paul Boinvert.
Vente-Che. Ed. Hamelin à Charles Hamelin.
Vente--The Sbaw. W. & P. Co. à Dame Mary Malarkey.
Vente-G orges Vézina à Edmond Samson.
Vente--Napoléon Ricard à J. R. Hébert.
Vente-Cie des Termains Shaw. Failla à Arthur Pronovost.
Quittance-Percepteur du Revenu à Succ. Adélard Gauthier.
Quittance-Percepteur du Revenu à Suce. Dine Jo.. Maiboeuf
Quttance--Octave O'iav à Alias Rodgers.
Quittance-Maurice Pothier à Arthur Biais.
Quttance-Sevê,re Laitury à Iborman Béliveau.
Quittance--Ephrem Juneau à Emile Pelletier.
Obligation-J. E. Thibaudeau à Arthur Tbibaudeau.
Obligation-Alfred Biais à Louis Amyot.
Quittance-Thomas Désaulniers à Philippo Despins.
Obligation-Alfred Yelie à Joseph Lajole.
Obligation-Joseph Lesage à Liniaire Maheu
Déclaration sociale--W. St-Onge et Cie.
Déclaration socialo-Shawinigan Flsh Market.
Privilège-J. H. Giroux vs Jos. Lessard.
Promesse de vente--Dme Timothée B3ernard à Richard et

Lafond.
Quittance-Mlýilton Nadeau à Dame Zotique Filion.
Quittance-P. J. Itéroux à Elidas Corbeau.
Quittance-Flore Ferrma à Che. Ed. Hamelin,
Quittance-Daniol Cream à Henri Bisson.
QuIttanco-Lachance Ltéo à Threo Rivers Shipyards.
Obligation-Phiiias Héroux à Ludger Gélinas.
Obligation-Améda Roy à Phi. Laguerre et ai.
Vente-Oea. Latrenière à Philias Hêroux.
Vente-Albert Colin à Dame Orner Hardy
Vente-J. L. SanschagrIn à Dame Timothée Bernard.
Vente-F. X. Lambert à Wilfrid Bellemare.
Vente--J. P. E. Gagnon à Quebec Preserving Ltd.

RENSEIGNEMENTS DU DISTRICT DE TROiS-RIVIERES.

JUGEMENTS EN COUR DE CIRCUIT
J. Emile Matteau, Baie Shawinigan vs Donat Beaulieu,

St-Rosaire, $42.00.
J. Emile Matteau, vs Gee. Sauvageau, môme lieu, $83.05.
J. Emile Matteau, Ys Nazaire Normandin, môme lieu

$36.23.
J. Emile, Matteau, vs Philippe Paquette, même lieu, $13.47.
Lucien Bourassa et ai, Shawinigan, Ys Ephrem, Matton,

même lieu, $46.63.
Néré Perron, Trois-Rivières vs Louis Bourassa, Mont-

réal, $14.72.
Borromé Marineau, Trois-Rivières vs, Louis Bourassa,

Montréal, $12.88.

ACTES ENREGISTRES AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
D'ARTHABASKA DU 15 AU 20 DECEMBRE 1919

Mifriage-Joseph Poisson et Mine Célina Forest, Comm. de
biens.

Obligation-Ludger Guillemette à Louis Garneau, 392 et
328 et al. Ste-Hélène, etc., 81,000.

Vente-Mme M. R. de L. Morin à Ludger Guillemette, 392
Ste-Hélène et ai. $7,500 dont 81,000 ace.

Obligation-Ernest Bergeron à Gédéon Fréchette, 5i27 Buis-
trode, &800.

ObUJgation-Henri Levasseur à Alfred Paradis, p. 229 et p.
279 St-Norbert. $500.

Vente--Arthur Oueliette à Arthur Ouellette, 704 et 705 Ting-
wick. $1,400, $400 ac.

Vente--Norbert Ouette à Arthur Oueilet, 704 et 705 Ting-
wick. $7,000, $2,000 ace.

Vente-Ulric Maie à&Norbert Ouellette, p. 362 et p. 504 Ting-
wiclc, $2,400, dont $2,100 ace.

Vente-Jeu. Lacourcière à Arthur Gilbert, 12b VII Ranxg et
ai. Stanfold. $1,600. $200 ace.

Vente-Ait. Drapeau à Âlcide Richer, p. 26a 1er Rang Stan-
t old. $100, payé.

Testament-Mme Ehlna Carrier à Joseph Laiontaln, 3
indivise p. o. 29, etc., St-Paul.
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Vente-JosepÉ Guévin à Grégoire Béliveau, P. 278 Bulotrode.
$500 payés.

Vente-Mme Emma Richard à Edmond Roux, 305 Ste-Vic-
toire. 86,200. $2.000 ace.

Vente-Pierre Tourigny à Arthur Patoine, Il Ste-Victoire.
15,000. $1,000 acc.

du 22 au 27 décembre 1919.

~ent-GcogcsCantin fils, à Joseph Moriv. 793 et 794.
Tingwick; $5,300, 12,000 ace.

Obligation-Mme Marie-Anne Prouli à Henri St-Arnaud.
1033 et p. s. e. 1034, Tingwick; $1,000.

Vente-Léonidas Dion à Philippo Beauchesne, p. 990, Ting-
wick; $1.200, $700 aec.

Vonte-Philias Goupil à Léonidas Dion. 2 p. 991, Tingwlck;
$1,000, $500 scc.

Vente-Edmond Champoux à Octave Petit, p. 454, Ste-Vic-
toire; $100 payée.

Résiliation-Mme Alice Falardeau et Armand Mabeu, 80,
Artbabaskaviile.

Promnesso de vente-La même à Joseph Lemieux, 80, Ar-
thabaskaviiie, $2,600.

Vente de coupe de bois-Joseph Angers à Joseph Deshaies,
sur 344. St-Norbert; $450 payée.

Vente--Uldoric Houle à Ludovic Houle, 147 et autres, St-
Christophe; $8,000, $5.000 ncc.

OblIgation-Wilfrid Girouard à Mme Victoria Pepin, p. 100,
Ste-Victoire; $400.

Vente-lei loisvert à Cléophas Labbé, p. 414, Ste-Victoire;
$1,500, $1,000 ac.

Vente-Paul Tourigny à Mme Alvina Labbê, p. 400, Ste-Vic-
toire; $400 payées.

Vente-Adélard Joyal à Joseph Théroux, fils de Louis, Ga,
Gb et Oc, lie rg. Biandford; $8.500, $4,200 acc.

Obligation-Joseph McLean à Uidoric Houle, 660 et 661,
Tingwick; $1.500.

Vente-Norbert, Letendro à Orner Fréchiette, 2 p. 232 et 227,
Princevilie; $700, $300 acc.

Vente-Pierre Thibaudeau à Aurèle Thibodeau, p. 7a, lie
rg, Stanfold; $3,000 dues.

Veente-James & Richard Smith à Edward H. Wilson, p. 402
et p. 404, Tingwick, $2.250 payées.

Obligation-Mme Célina Genest à Henri Pepin, 110 et p. 109,
St-Paul; $140.

.8i

Si vous éprouvez
quelque embarras
dans vos achats

CONSULTEZ

les Annonces du

PRIX COURANT

et écrivez aux
annonceurs
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DISTRIÇT DE SHERBROOKE

POURSUITES

DEFENDEUR PLAIGNANT
A. Johnuton. Sherbrooke, vs Dame M. Thornpaof, $3.30.
H. Lavole, Sherbrooke, va J. S. Broderick. $41.80.
Dame 1. Smith, Sherbrooke. Ya M. Blackc. 156.00.
Charles Charron, Lennoxville, vs C. J. Lana & Son. $17.81.
Fortunat Dubé, Stanbrldge, vs Je.. Guay, 46.00.
A. Lernire et al. Stoke, va Dame M. Chapin, $34.40.
Rév. J. O. Oakley, East Angua. va McCaw-Biaseli, $63.00.
Ed. Boutin, Ditton, va Marie-Anne Roux, $71.00.
A. Laprise, Cookahira, va Corp. Town Cookahire, $55.70.
La Corp. de Windsor, Windsor, va Jo.. A. Dion, $38.80.
Joa. E. Bernier, Dudawell, va Nap. Poliquin, $51.00.
O. Vaillaux, Shearbrooke, va A. Demors, $6.70.
Can. Peerles Jawelry Co., Sherbrooke, Ys A. Dubé, $11.88.
R. Foi, Sherbrooke. vs W. R. Webster, 346.76.
A. Laplante, Montréal, vs La Banque Nationale. $15.00.
Thomnas Dodier, Sherbrooke, vs Geo. Povey, $22 47.
Eug. St-Pierre, St-Oérard. va O. Lambert $35.00.
Echenberg Bron., Shierbrooke, A. Damera, 30.00.
W. Beaulac, Sherbrooke, vs Ed. Hébert, $14.31.
C. J. Wright, Sherbrooke, vs Miss. Ann Hepburn, $48.20.
A. F. McLachlan, Sherbrooke, va J. W. Schofleld, $66.12.
F. Carrne, Stole, va Dame 1. Smith, $8.33.
W. Buck, Lennorville, vs Geo. Povey, 310.38.
Aif. Gravel, Stornoway, vs A. Dionne, 332.00.
Orner et Nap. Laventure, Stoke, va Banqua Nationale. $40.00.
E. Boucher, Orford, vs F. Thompeon & Son, $72.03.
W. McNaughton, East Angua, vs Jos. B. Morin, 333 62.
W. McNaughton, East Angus, vs A. Champoux, $64.30.
Félix Gendron, Stoke, va Chas. Guimond, $36.00.
A. B. Craig Dooley, North Hatlay, vs A. Scott, $57.65.
A. Cheney, Montréal, vs Mary Woodard, $11.76.
Jos. Nap. Beaudry, Martinville, G. H. Vaillancourt. $26.65.
A. C. Webster, Sherbrooke, vis Windsor Hotel Ltd., $56.16.
J. E. Jutras, Sherbrooke, vs J. M. Nault Liée, $35.15.
R. Lavanture, Stoke, vs J. M. Nault Ltée, $32.20.
D. Gendron, Orford, vs J. M. Nault Ltée, $29.80.
E. Laveùture, Stoke, vs J. M. Nault Ltée, $13.48.
F. Lamnbert, Aylmer, vs Silver Spring Braw.. $69.72.
Geo. E. BerWick, Sherbrooke, va Codère & Fils, $78.37.
H. E. Frye, Lennoxville, vs Jus. Lacombe & Fils, $92.50.
Oscar Darche, Sheerbrooka, vs lAbbé Bellehumaur, $82.25.
A. Provancher, Windsor Mille, vs L. N. Bélisie, $95.56.
T. Bolevert, St-Adrien, vs L. N. Bélisie, $74.20.
G. T. Ry., Montréal, vs Ait. Lanctot & Fils, $44.24.
A. Rodrigue, Sherbrooke, vs R. A. DaValtere, 85.00.
A. Schuith, Sherbrooke, Nicol, Lazure & Couture, $25.45.
L. Ménard, Eastman, vs DeLaval Co., $88.35.
A. Beaudry,. Eut Angus, vs Jos. Neveu, $10.00.
A. Gaudreau, Sherbrooke, vs V. Morin, $5.00.
Ludger Damera, Sherbrooke, vs E. Hébert. $18.21.
Z. Croteau, Ste-Marie, vs Wm. Gray-Sons-Campbell, $12 25.
E. Woodrow, North Hatley, vs Blue Brou & Co., $36.99.
H. C. Cabana, Sherbrooke, vs Can. Hospitals Supply Co., $83.95
Wrn. MeSwiggan, Sherbrooke, vs Elc. Repaîr & S. Co., $90.85
D. Grand, Bromptonville, vs Jos. Denault, $16.07.
G. Lacourse, Bromptonville, vs Jos. Denault, $3.00.
P. St-Martin, Bromptonvilla, vs Jeu. Denault, $9.53.
H. L. Olivier, Ascot vs D. Dutty, $92.50.
S. L. Clough et al, Sherbrooke, vs Bray Brou., $82.08.
A. Trudeau, Ste-Sehelustique, vs Silver Spring Braw., $2Z.00.
F. Senecal, Buckingham, vs Silver Spring Brew., $24.00.
J. St-Jean, Eastman, vs. Silver Spring Breew., $24.00.
A. E. Desprès, Waedon, va Silver Spring Brew., $24.00.
P. Lefebvre, Rigault, Silver Spring Brew., $20.00.
X. Charron, Lennoxville, vs South. Can. Power Co., $27.26.
A. E. Berwick, Bury, vs S. Gobeil, $50.00.
A. Vallée, Sherbrooke, vs Jeu. A. Roy, 325.00.
W. H. Higgins, Verdun, vs G. & G. Ltd., 37.07.
A. Chupin, Ascot Corner, vs Codèra & Fila, $2.74.
E. Verreault, Sherbrooke, vs Codèra & Fils, 38.00.
A. McLachlin, .Sherbrooke, vs Codère & Fils, $2.60.
N. Lavantura;* Stoka, va Codèra & Fils, $10.20.
A. Lavoie, Ascot, vs Codèra & Fils, 37.25.
R. J. Buckie, Sutton, vs Codére & Fils, $59.55.
A. Leclaire, Lennoxylle, vs Cedère & Fils, $16.22.
A. Levington, Sherbrooke, vs Codère & Fils, 37.16.
S. Roy, St-Elle Orford, vs Codère & Fils, $13.18.
Geo. MontmIgny, North Hatley, vs Codère & Fis, 34.00.
B. Bérubé, Sherbrooke, vs Codère & Fils, g85.69.
H-L Goupil, Sherbrooke, va Gaudrean & Fils, $57.00.
C. W. Lundeborg, North Hatley, vs CodAre& Fil, 140.28.

DEFENDEUR PLAIGNANT
L. T. ileaudoin. St-Henri, vs Darne A. Martel, 36.000
John D. Kennedy, Sherbrooke vs lrnp. Oua. & Acc. Ina. Ce.,

$370.79.
J. A. Malentant, Stoke, vs DeLaval Ce., $126.
F. X. Picard, Granby, vs N. Fortier, $725.
Auer lnc. Light Ce., Montréal, vs Codère & Fils, $602.83.
Thos. Turgeon, Magog. vs L. Layigna, $205.40.
E. W. Poulin, Drummondville, vs DeLaval Ce, $236.70.
E. Laforest, Sherbrooke, vs T. Beaudoin, 3695.
WVm. M. Bernard, Waterville. vs A. Benoît. $831.50.
Paul Abran, Windsor Mille, Northeru Elec. Ligbt, 3230.04.
Corp. de la paroisse St-Frs. X., Brompton, va Daine E. Pel-

letier. $1.080.
Corp. de la Paroisse St-Frs. X., vs; Brompton, P. Bourgeeault,

$750.
Win. St-Jean, Sherbrooke, v. Dame Eug. Roy, $120.
Corp. United Townships. Dltchfield, vs Can. Inc. Iron Ce,

$3,436.
O. Couture, Wolfestown, vs R. Gardner, $700.
O.* S. Ceates, Bury, vs Daine E. Laflamme, $5,000.
A. de Lafontaine, Dudswell, va P. Fortier, $511.28.
A. Ashby et ai. Eust Angus, vs Che. Larmée, $900.
Cité de Sherbrooke, Sherbrooke. vs Dame O. Boudreau, $365.13
Soc. Coopérative Agricole, St-Flavien, vs Jeu. E. Bergeron,

3230.
Cern. d'Ecole d'Ascot, Ascot, vs Les Syndics d'Ecoles, $1,361.90
G. Palardy, Weedon, vs L. Daigle, $138.77.
A. E. Jobnston, Sherbrooke, vs Walter Scott, $108.
A. Kennedy, Montréal, va Wrn. O. Tracy, $367.85.
J. D. Kennedy, Sherbrooke, vs Wm. C. Tracy, 3675.33.
P. For*in, Bishop's Crossing, vs Dame M. A. Glibert, 3100.
Qué. Central Ry. Sherbrooke, vs A. Schnapp, $189.50.
La Cerp. de Windsor, Windsor, vs R. Desrosiers, $300.
M. Fontaine, Moutmagny, vs A. Gagnon, $130.
South. Can. Power Ce., Montréal, va N. N. Walley & Son,

$778.18.
O. Giard, Barnaton, vs O. A. Bégin, $2,465.
A. Côté, Linwick, vs Rebertsonvilla Foundry, $235.
E. Guillemette, Lime-Ridge. vs A. Tellier, $325.
Louis Sehiain, Sherbrooke, vs N. Mariasine, $160.
F. A. Landry, River Leuison, vs J. B. Godhue Ce., $266.85.
P. E. Pauchie, Stanatead, va C. R. Jenkins, 3455.44.
James Kees, Sherbrooke, vs A. F. Simpson, $1,602.81.
Brompton P. & P. Ce., East Angus, va J. O. Côté, $2,500.
P. Bouchard, Diaraeli, va P. Lecempte, $158.06.
H. Robinson, Sherbrooke, vs W. Retining & Chern. Ce., 3109.20
D. W. Rosa, Bury, vs A. L. McIver, $1,200.
Jobin Irnp. Ce., Mentréal, vs Denault & Frère, $501.83.
Black Lake Asbestes Co., Black Lake, vs Banque Nationale,

$150.
Can. Pacific Ry., Montréal. vs A. Sévigny, $135.
H. C. Biais et a), Sherbrooke, J. H. Poupart, $300.
L. Therriault, Sherbrooke, J. H. Poupart, $300.
L. Therriauit, Sherbrooke, vs Codère & Fils, $336.60.
A. St-Jean, Sherbrooke, vs E. Beurbonnet, $322.88.
A. Charron, St-Edwidge, vs H. Tremblay, $500.
D. Cloutier, Barford, vs L. Baron, $1,625.
N. A. Beach, Georgeville, vs H. Brown Stewart, $3,859.4?
Jos. Delâge, St-Narcisse, vs P. Dubois, $106.39.
Jean Delàge, St-Narcisse, vs Jeus. Dubois, $107.55.
S. Roy, St-Narcisse, vs P. Dubois, $549.87.
N. LabIé, St-Narcisse. vs P. Dubois, 1167.87.
Jos. Dupuis, St-Narcisse, va P. Dubois, $100.39.

AVIS AUX PLANTEURS DE TABAC

Distribution de graines de tabac

Le Service des Tabacs de la Ferme Expérimentale Cen-
trale, àL Ottawa, répondra aux demandes de graines des
variétés suivantes qui Pourraient lui être adressées:

Comitock Spanish,
Connecticut Bread Leaf,
General Grant,
Canelle,
Petit Havane.

Las graines de Canalle et de Petit Havane sont embal-
lées an paquets de %k d'once seulement. Celles des autres
variétés an paquets de "' d'once, quantité suffisante pour
planter environ deux arpents de tabac.

Les demandes doivent être adressées au Service des
Tabacs, Ferme Expérimentale, Ottawa, avant le 15 février
prochain.

F. CHARLAN,
Chef du Service des Tabacs,

Ottawa.
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LE
TABACa CNIQUER

est pour tous les marchands une source
de profits.

Des milliers de clients ont été satisfaits
par sa qualité exceptionnelle. .

Conservez ces clients en ayant toujours
en mains le fameux tabac à chiquer
BLACK WATCH.

w-

Vendu par tous les marchands en gros.

En'6orivant aux annongeure, mentionnez U. Prix Coueur, s.v.p,
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DEVELOPPEMENT PHENOMENAL
DUSTRIE DU TABAC

Au travers du voile d'incertitude
l'avenir, les potentats du tabac des
voient les jours futurs avec confiance
tent de formidables expansions de leur
Ils ont .la ferme conviction que les
sont des plus prometteuses. L'évide
frappante de leur confiance est l'expans
duction qui a été accomplie et qui est p

ILannée qui vient de prendre fin a
d'une augmentation, phénoménale de
du tabac aux Etats-Unis. Dans un in
blié par Dow, Jones & Co., M. James]
que le commerce du tabac est florissan
conditions contraires qui ont pu affe
tres branches de commerce n'ont pa
sur celui du tabac.

Partout on demeure convaincu q
sonnes intéressées dans le commerc
sont . unanimes à être de l'avis expr
Duke. Des capitaux nouveaux consid
été investis l'an dernier dans les com
tabac.

La R. J. Reynolds Tobacco Co à
000,000 d'actions préférentielles supp
le 1er janvier 1920, c'est-à-dire hier.
avis officiel de la compagnie, cette é
pour but que de faire face à l'augme
affaires. La finance des achats de la
en fait de matières premières s'est
vente de $15,000,000 de billets en aoû

La Liggett & Myers Tobacco Co., é
prochainement $10,748,200 d'actions d
"B". Il n'y a pas d'avis officiel concer
dé cette émission, mais on se rappelle
que le stock fut autorisé par les acti
juin 1918, il fut entendu que c'était po
du capital actif quand le besoin s'en f
Cette émission est considérée tomm
de l'augmentation des affaires quoiqu
occasionnée jusqu'à un certain point
plus élevés pour la matière première,
fut le cas pour la R. J. Reynolds Com

La General Cigar Co., a émis $5,0
tions ordinaires et $5,000,000 d'action
tielles cumulatives 7 pour 100, en jul
avec un programme d'expansion qui s
pidement. Avec l'acqilsition de l'us
Brothers à Evansville, Ind., et celle d
Cigar Co., à Cincinnati, la capacité de
gnie a été portée à plus de 600,000,00
par an. Des négociations sont en trai
quisition d'usines additionnelles.

La consommation arrive bien a
la pro.duction. Les derniers chiffr

DE L'IN- pour l'année terminée en ju 1919, montraient
que la consommation domestique de cigarettes
s'élevait à 38,075,946,158 cigarettes, sont une aug-

lui entoure mentation de 1,444,406,780 cigarettes sur l'année
Etats-Unis précédente. Ces chiffres ont été compilés sur la
et projet- b2Ee de- recettEs de la taxe du revenu de l'inté-

commerce. rieur et ne comprennent pas les cigarettes con-
erspectives sommées par les hommes des Forces Expédition-

nce la plus naires Auiérioaines qui étaient en France à ce
ion de pro- temps-là. Quelque Idée des besoins de tabac
rojetée. pour les soldats peut être glanée du fait que lA-
été témoin merican Tobacco Co seule a expédiée en 1918 en
l'industrie France, pour approximativement $20,000,000 de

terview pu- ses produis, principalement 'en cigarettes. Les
B. Duke dit ventes de la United Cigar Stores Co., en novembre
t et que les ont établi un nouveau record de $5,854,000, soit un
cter les au- taux de $70,248,000 par an, contre un peu plus de
s eu d'effet $52,000,000, en 1918.

Bien que l'Amerlcan Tobacco Co. produise à
ue les per- présent dans le voisinage de 77,000,000 de cigaret-
e du tabac tes par jour, lAmerican Tobacco 0o., s'attend à
tné par M. augmenter cette production de 15 et 20 pour 100
érables ont quand sa nouvelle manufacture de Kansas City
pagnies de sera en opération, vers le 1er mars.

Le président de cette comnpagnie, M. P. S. HiI,
émis $10,- est en France, à présent pour considérer l'établis-

lémentaires sement d'une fabrique pour la manufacture des
Selon un papiers à cigarettes. L'American Tobacco sera

mission n'a probablement en mesure de faire face à l'aug-
ntation des mentation de ses affaires et de supporter de gros
compagnie Iventaires en dépit des prix élevés des matières

faite par la premières, sans faire d'émission de capital. La
t dernier. compagnie a payé $5,000,000 de ses billets de sé-
mettra pro- rie dont l'échéance tombait le 1er novembre, et
e la classe a encore en mains un important capital de roule-
nant le but nient. A la fin de l'an dernier son capital rou-
ra que lors- lant s'élevait à $87,795,991, le plus fort depuis son
onnaires en existence.
ur procurer La P. Lorillard 0o., construit à La Crosse,
isait sentir. Wis., une nouvelle manufacture au coût de $100,-
e l'évidence 000 qui sera en opération au début de la présente
'elle ait été année.
par des prix A la fin.de 1919 la United Cigar Co. of Ame-

conme ce rica a ouvert 108 nouveaux magasins, ce qui porte
pany. son total à plus de 1,350. Un autre développe-
00,000 d'ac- ment de l'an passé a été la rapide expansion des
s préféren- compagnies américaines sur les marchés étran-
ilet dernier, gers. La Tobacco Produdts, Export Corp. a été
e réalise ra- formée et, partant aves les manufactures établies
ne de Grill par la Tobacco Products Corp., en Angleterre, au
e la Quality Canada et au Caire, étend s affaires en Chine et

la cOmpa- en Australie. Elle couvrira aussi probablement
0 de cigares le maréhé de l'Inde. Cette compagnie fait des
n pour l'ac- affaires formidables et est incapable de remplir

toutes ses cmmandes.
u-dessus de Les armées américaines en France ont con-

officiels tribué beaucoup à y populariser les cigarettes

somée pae ome e ocs xéiin

Cigares, Cigarettes et Tabacs
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américaines et un autre développement a été ap-
porté par la demande croissante de cigarettes
parmi les femmes, aussi bien en Europe qu'aux
Eltats-Unis.

LES VENTES DE REMEDIOS SONT PRESQUE
FINIES A LA HAVANE

Les affairis ont été très fortes sur le marché de
la Havane pour. la feuille de tabac. Les stocks de
Remedios, particulièrement les premiers et se-
conds capaduras ont tellement · changé de mains
qu'il ne demeure plus à vendre, sur marché ouvert
que 5,000 balles. Cette quantité est manifeste-
ment insuffisante pour répondre aux besoins des
manufacturiers américains qui n'ont pas encore
acheté ce dont ils ont besoin jusqu'à ce que la ré-
colte prochaine atteigne le marché. Au demeurant,
les manufacturiers qui ont été priotégés par les
maisons d'exportations américaines- établies à la
Havane, n'ont pas à avoir de crainte. Mais les
prix ont haussé et sont destinés à monter encore.

La Cuban Land and Leaf Tobacco Co., dit-on,
avait cessé depuis un certain temps d'acheter à La
Havane. Mais après que les prix eurent monté
d'environ 10 dollars par qq., la compagnie commen-
ça à opérer. Autrefois, cette compagnie venait en
tête dans les opérations d'ouverture d'achat sur
une grande échelle. D'autres maisoni suivaient
sa direction, mais cette année la grosse compa-
gnie a été plus réservée. Probablement que la C.
L. & L. T. Co. croyait que les prix déclineraient un
peu plus tard et pensait bon de différer ses achats.
Il est certain que la récolte de cette année n'a pas
bénéficiée de la qualité très lourde comme celle de
l'an dernier, mais comme Il n'y a rien d'autre à
acheter les manufacturiers sont bien forcés d'en
passer par là.

Le Vuelta Abajo et le Semi Vuelta de la quali-
té épaisse sont presque tout vendus et il n'en reste
que quelques sortes légères pour manufacturiers
de cigares Clear Havana. Il n'y a pas manque de
feuille de cette sorte

La prochaine récolte est en bonne voie. En
autant qu'on peut en juger à date, elle promet
d'être belle en quantité et en qualité, encore que
tout dépende de la température. On s'attend à des
difficultés pendant la récolte, du fait de la grande
rareté de main-d'oeuvre et les gages seront plus
élevés que l'an dernier. Les ventes pendant la se-
conde quinzaine de novembre se sont élevées à
42,029 balles, qui, divisées, représentaient: Vuelta
Abajo et Semi Vuelta 9,323; Partido, 3,161; Reme-
dios, 29,545 balles. Les acheteurb furent: les
Américains 26,066; les exportateurs pour l'Europe,
4,149; les expéditeurs en Amérique du Sud, 398; et
les manufacturiers de cigares et cigarettes, 11,416
balles.

Les exportations de tabac, en feuilles, de la
Havane, pour la semaine finissant le 28 novembre,

se totalisèrent à .10,598 balles qui furent distri-
buées par-mi les pays suivants: aux Etats-Unis
6,706; à l'Espagne, 2,500; au Canada, 1,249, à la
Grande Bretagne 100; aux Pays Bas, 25; et aux
Iles Canaries 18 balles.

Les importateurs américains .de cigares par
steamer Morro Castle furent:

G. W. Faber, Inc.........
Park & Tilford . . . . . . . . . .
Grosvenor Nicholas & Co. . . . .
B Wasserman Co. . . . . . . . .
Order, Diamond . . . . . . . . .
Acker, Merrall & Condit Co. . . .
United Cigar Stores Co. . . . . .
Charles B. Perkins & Co.....
Duncas & Moorhead . . . . . . .
qCallxto Lopez & Co........
M. J. Dalton & Co.........
Alpers & Mott . . . . . . . . . .
Order, S. & S. . . . . . . . . ..
S. S Pierce Co. . . . . . . . . .
Estabrook & Eaton . . . . . . .
Yahn & McDonald . . . . . . . .
Robert E. Lane . . . . . . . . . .
National Club . . . . . . . . . .
Benson & Hedges . . . . . . . .
Order, J. E. & S. . . . . . . . . .
G. S. Nicholas & Son . . . . . . .
Order, J. E. & S. . . . . . . . . .
G. W. Sheldon & Co. . . . . . . .
Henry Straus . . . . . . . . . . .
Order, J. W. & S. Co. . . . . . .
Mosa & Lowenkaupt Cigar Co. .
Paul Stuppel . . . . . . . . . . .
Stickney, Hoelsher Cigar Co. . .
Porto Rican Express Co. . . . . .

Total . . . . . . . . . . . . .

Caisses
80.
73
58
12
26
16
18
9 -

. 6
10

. 9
.1

. 4
.6

. 3
. 5
. 4
. 4
. 3
. 2
. 4
. 2
. 2
. 1
. 3
. 2
. 1
. 1

.1

Cigares
897,460
226,200
176,250

85,000
81,050
74,000
59,000
41,000
36,000
30,000
28,900

7,000
22,500
18,000
17,250
16,000
14,000
14,000
14,000
11,500
12,000
11,500

-11,250
;*,000

.'9,000
8,250
5,000
4.000
3,000

366 1,441,600

GROSSE RECOLTE DE TABAC DE PORTO RICO

La prochaine récolte de tabac de Porto Rico
promet d'être bonne. La récolte totale suivant
des estimations raisonnables -dépassera 40,000.000
de livres, soit plus du double de la quantité de la
dernière récolte qui était d'à peu près 20,000,000
de livres. La forte augmentation de production
de tabac à laquelle on s'attend à Porto Rico n'est
pas due entièrement aux conditions très favora-
bles pour une grosse récolte par acre. L'acréage
est beaucoup plus important. De fait tout lot de
terre dans l'île qui est propice à la culture du ta-
bac est utilisé.

Quoique la précédente récolte fut retardée. et
diminuée par la sécheresse, les mauvais effets de
ce temps sec prolongé n'ont pas découragé les
cultivateurs de Porto Rico.

Les prix élevés payés pour la bonne feuille
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ont poussé tout fermier ayant une terre à tabac,
à "prendre un nouveau risque".

Le sucre était en demande, les planteurs de
sucre vinrent et accumulent à présent des fortu-
nes. Mais toute l'ile de Porto Rico n'est pas pro-
pice à la culture'profitable de la canne à sucre.
Et même s'il en était ainsi, la perspective de gros
revenus des récoltes de tabac, quand les prix sont
élevés, entratnerait la plantation de beaucoup de
l'herbe à Nicot

Dans les différents districts à tabac presque
tous les cultivateurs ont pris avantage de l'oppor-
tunité qui s'offrait à eux. Il fut planté du.tabac
dans plus d'espace que jamais. Du travail supplé-
mentaire fut accompli, de plus grands efforts fu-
rent faits, les petits fermiers furent moins enclins
à négliger la croissance de leurs plantes. De plus
grandes superficies, l'abondance de plants, la main-
d'oeuvre suffisante et la culture Intensive favori-
sées et aidées par une distribution providentielle de
la quantité voulue de pluie d'automne, contribue-
ront à assurer la plus forte récolte jamais produite
à Porto Rico.

En dépit de la double récolte, les cultivateurs
de tabac de Porto Rico ne s'attendent pas à voir
les prix beaucoup plus bas l'été prochain qu'ils ne

ne sont actuellement, parce qu'il ne reste que très
peu de la dernière récolte. Bien qu'après la ré-
colte Il y aura abondance de tabac de Porto Rico,
les prix demeurenont probablement élevés à cause
de la rareté et du coût des autres variétés de feuil-
les à cigares.

En estimant la récolte prochaine de Porto
Rico à 40,000,000 de livres, on pense qu'approxi-
mativement 12,500,000 livres seront acquises par
la Porto*Rican American Tobacco Co., et compa-
gnies affiliées.

Sur la dernière récolte de 20,000,000 de livres,
on dit que la Porto Rican-American Tobacco Co.,
s'assura environ 4,500,000 livres, laissant 15,500,-
000 livres détenues par d'autres dans le commerce.
Mais la grève prolongée des cigariers à Porto Rico
diminua les besoins de la forte compagnie qui au-
raient été considérablement plus grands si les
-manufactures à cigares de l'île avaient travaillé
sans arrêt. L'augmentation de la demande pour
les bons cigares de Porto Rico. la pauvreté ac-
tuelle des stocks de tabac désirable ainsi que l'as-
surance que la récolte prochaine de Porto Rico
promet d'être de qualité 'exceptionnelle, favori-
seront naturellement l'achat, môme à des prix
élevés

1k . .,

Augmentez
votre Compte
de Banque

Un dollar de dépôt en vaut deux dans votre poche. Les cigares

7- 20 - 4
ont la saveur qui satisfait celui qui veut fumer. Ils augmentent votre liste de

clients réguliers et fait sonner votre caisse enregistreuse continuellement.

The Sherbrooke Cigar Co., Limited
SherbrookeQué.
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Augmentez vos profits en vendant le

Le Tabac- à Chiquer

C OIP E N H. AG E N
Introduisez la nouvelle boite à vos
clients.
il Possède la même qualité, le môme
arôme et la même satisfaction.
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TABACS -CIGARES-CIGARETTES

*NOS' PRIX. COURANTS
Marques spéciales de marchandises dont lot -maisons, Indiqui es on caract4ros noirs, Ont l'agence ou la réprds.ntation dl-

recto au Canada ou que ces maisons manufacturent .lles.mlmoe - Les prix Indiqué s le Sont d'après
les derniers renseignements fournit par leu agents ou les tnianufacturlems

IMPERIAL TOBACCO<
0F CANADA, LiMIl

CIGARETTES

Bottes
de

Gloria on bottes do 6-1600
Bouquet on bottes de

6 .... .... .... _600
Sweet Sixteen." en

.bottes deol .. .. '..-6400
Derby, onlbottes do 8--400

0l o , en bottes

Ohinea (bld, on bot,
:tes de 10.....-500

player's Navy Cut, '
-en boites de 10 . .--ri50
oen bottes de 20 '.-0
o n bottes on fer.
blanc de 50 .. . .- 50
on bottes on fer-
blanc do 100 .. ..- 6

Sweet Caporal, on
boites de 10 ...- 500
on bottes on for-
blanc do 50 . .- 50

Old Chum, on boites
de 10 .. .......- 500

(bld Crest, on bottes
de 20 .. .......- 00

The Oroys, en pa- '
quets de 20 .. . .- 200
en paquets de 20..-.,..

Fatima, on paquets
métalliques de 20-200

Richmond Strslght
Cut, No 1 - Bouts
on liège OU upu*,
en bottes *d.10' ..- 200
on bottes on ca- -
ton de 20 .. .....- 200
on bottes en for.
blanc de 60%...-S

Calabash - formne
ovale, bouts o n
liège - on bottes
de 10 .. .......- 2d

Cairo - avec fume.
cigarettes on car.
ton - on bottes de
10...... -0

Zola - avec fume-i
garettes on carton
-o-n botte. do 10. .- 260

Hassan - bouts en
liège - on bottes

de onbttsd01-
I'flza - bouts n

Uèg - n botes1 0

Hyde Parki - bouts
unis-oen bottes
de-10 .... ....- 100

_1o9 boumn Mna~
blanc de 100 . -0

:OMPANY Murad - bouts unis Maspero, N
~ED - on bottes de 10--250 1.76 19.00 (ovales) -

en bottes en fer- tes de 10
blanc de 50 .. . .- 50 .95 19.00 en bottes
en bottes en fer- blanc de

Pri ]Pi blanc de 100 .. . .- 100 1.90 19.00 en boites
prpr Mogul - bouts unis blanc de 14

purt 1par - en bottes de 10-250 4.76 19.00 No 31, (ovaleott 1,00 en bottes en fer- bottes de 1
$7.20 $12.00 blanc de 50 .. . .- 50 .95 19.00 en boites

en boites en fer- blanc do
7.20 12.00 blanc de 100 .. . -100 1.90 19.00 en boites

Mogul - bouts on blanc de 14
liège - en bottes Maspero, No

7.01&0 de 10 .. .......- 250 4.75 19.00 des) e n
on boites on fer. de 10
blanc de 50 .. . .- 50 .95 19.00 en bottes
on botte on "fer- bacd

7.00 14.00 blanc do 100, .. . .- 100 1.90 19.00 blnc dotes
Dardanelles - en bol- blnc botes1

7.00 l14.00 . tes de 10 - bouts bla1,rncdeen liège (ovales). .- 250 4.75 19.00 No1,(nd
bo0utsa argentése bottes do

.70 14.00 (ovales) .......- 250 4.75 19.00 en boites
bouts unis (ovales)-260 4.76 19.00 blanc de 5

1.40 14.00 Yildiz Magnums - en bottes
bouts dorés e n blanc de 14

7.00 14.00 boites de 10 ...- 260 7.50 30.00 Three Caatl<
on b oites en fer- bottes on

.70 14.00 blanc de 100 ....- 100 3.00 30.00 étanches -d
Yildiz Magnums - on bottes

7.00, 14.00 bouts on liège - blanc déco
on bottes do 10 . .- 250 7.50 30.00 100...

6.25 12.50. e n boites on fer- on cartons
3.30 6.00 bla 'nc de 100 .. - ..- 100 3.00 30.00 . old Flake -

8.0o 16.00 Yfldiz Magnums - tes on
3.01.0 bouts unis - en étanches d

boites de 10 . . ..- 260 7.50 30.00 en paquets
2.90 14.50 Imperial - oFlu r - on bottes il

bouts dorés en onaan dbottes de 10 .. t .- 250 6.25 25.00 ean, dotte
en -bottes on fer-onbie

3.30 16.50 blanc de 50 ..- . .- 50 1.25 25.00 blanc étan
ew' bottes on fer- 50 ... ....

3.30 16.50 blanc de .. .....- 100 2.50 25.00 en cartons
Paîl MaIl, Originales on cartons

.83 16.50 -bouts, oe. liège- avec tun
on bottes de 10 . . -250 -6.00 24.00 tes...
en bottes do 20 . .- 200-4.80 24.00 Capitan (m<
on boites ouatées' on bottes

4.13 16.50 de 50...... 50 1.20 24.00 blanc -étan
oný bôttes ouatées 50. ..
do f00 .: .. .. ,-00 2.40 24.00 on cartons

.01.0 Paîl 'Mali, Originales en cartons
8.0 1600 - bouts unis - on avec fumi

bottes plate de 10-100 2.40 24.00 tes
o.0200 n - bottes ouatées Wild Woodbi

5.02.0 de 10.. ..... ..- 100 2.40 24.00 paquets dl
Pèll - -ali'. fomatOtto do Roi7.0 I~0 royal; ~ bouts, on bottes de

e iège -e n bottes
ou tée « 10 .. -100 3.20 32.00 Petits Ciggre

.14.00 a e b
e. n. .bottes- ouatées ba nh

7.e 14.00 go- 1.60 82.00 en 10.....1.00 14.0.-100 3 .20 82.00 o ote
E~UnDeiles, No Prix sujet

7.00 14.00 en,* rboîts; unias & VIS.
ou..Tote boCsopae

de 1 . ..- 100 2.40 24.00 Te cepsd
1.90 19.00 Egyption Deities, No cpaind

S3- bouts on liège auIx autres p
1.90. î00 - orë ré1-110 42401M o .

022 -
en bot-

.-250 4.75 19.00
on fer6

05. 0 .95 19.00
on fer-

00 ....- 100 1.90 19.00
sg) e n
0O .. .- 260 4.75 19.00
on fer-

0 . .- 50 .95 19.00
on fer-

00 ...- 100 1.90 19.00
89, (rou-

bottes
...-100 8.20 82.00

on fer-
'0 ...- 50 1.60 32.00
on fer-

00 ...- 100 3.20 33.00
's> - en
0O .. ..- 100 4.00 40.00
on fer.
0 ...- 50 3.00 40.00
en fer-

00 ...- 100 4.00 40.00
es en

fer-blanc
e 60 . .-- 50 1.20 i4.00
on for-
rées de

.....-100 2.40 24.00
de 10..-00 2.40 24.00
e n bot-

fer-blanc
e 50 ..- 560 1.05 21.00;
de 10. .- 50010.50 21.00

le 10 . .- 600 10.50 21.00.
uces)-
on tor-

ches do
... .- 50 1.05 21.00

de 10. .- 500 10.50 21.00
de 10

e-cigaret-
.-00 10.50 21.00

)yenneu)
en fer-

ches de
...- 50 1.05 21.00

de 10. .- 500 10.50 21.00
ide 10

.-iae-5-0010.50 21.00
ne - en
e 10 . .- 500 8.00 11.00'
se -en810
l0 .. . .- 500iô 10.6 0 0
s Colum-
Ottes -de

.- 0 2.00 ob
le 10 ..- 200 4.00 20.00

s à changement$ sans,

mmandes sujettes à 111»!
Bureau de Montaai et?

irix on saurs au lour deý
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e

enreglatri.Marque de fabrique

LE PROFIT SUPPLEMENTAIRE DU DETAILLANT
Si vous achetez le tabac Macdonald dans la boîte de 10
lb.. cachetée, vous y gagnez à la longue, vu que vous
faites un profit additionnel de 60c à 80c sur chaque
boîte.

TABAC EN PALETTES DE MACDONALD
A fumer

BRIER,
INDEX,
BRITISH CONSOLS.

Nouvelle-Ecc.aae--Pyke Brou.. Halifax.
Nouveau-Brunswck-Schoield & B'er, St. John.
Klngston-D. Stewart Robertson & Sons.
Ottawa-D. Stewart Robertson & Sons.
Toronto-D. Stewart Robertson & son».

W. c.

A chiquer
PRINCE OF WALES,
CROWN,
BLACK ROD, (Torquettes),
NAPOLEON.

Agents des ventes:
Hamilton-Ared Powla & Son.
London-D. C. Hannah.
Mantoba et Nord-Ouest--The W. 1. Mackenzie &

Winnipeg.
Colombe Ieîaiue.eore -A. Stone. Vancouver.

c_ L o- . F Four, Montréal.

Co.. Ltd..

MACDONALD REG'D.
MONTREAL

En 6crivant aux annonceurs, mentionnez Ie Prix Courant", .v.p.

N.

e..

Vol. XXXIH - No 1
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PETIT& CIGARE$

Bottes Prix Prix
de par pat

botte 1,000
New U4ght - en Pa*
quota de 10 .. . .- 200$3.20$316.00

Eub Rosa Cigarros
-on bottes de 10. .--600 8.00 16.00

Vice Roy - on bot-
te de 10 .. .....-- 500 8.00 16.00

Lm Roy-oen bottes de
1......-00 3.20 119.00

Recrults - en bottes
en bois de 50 .. ..- 50 1.00 20.00

Columnbia - on -bot.
tes do 10 .. ....- 200 4.00 20.00

Bunty e n paquets
de 2..... ....- 100 2.00 20.00
en paquets de 4 . .- 100 3.00 20.00

Empire - en bottes.-.
de 10 .. .... ....- 100- 3.80 28.00

Royal Club - en pa-
quets de 5 ......- 00 8.20 3.00

Florodora - en pa. -
quets de 8 , . .- 0 8.00 80.00

TABACS A FUMER COUPES

* IA livre
Beni ot North Caiolina -

bottes on fer-blanc, $ lt. 1.75
poches 1/7, boites de 6 livres 1.65

Old chum-
bottes'on fer-blanc; % livÏre. -1.60
bottes en fer-blanc 1 livre,
cartons de 3 livres .... ... 1.60
paquets 1/12, bottes de 5 Il-

vre.........1.44
sacs 1/7, bottes de 5 livres.. 1.65

Puritan Cnet Plug-
bottes en fer-blanc 3% livr .. 1.60

Meerchum-
Paquets 1/12, -bottes de 5 Il-

vres------- . 1.4
Poches 1/7, bottes de 5 livres 1.65

Piccadilly London Smoking Mixture-
on cartons de 2 livre.

paquets 1/9 livre, en' feuil.
lots métalliques. .. .. .. .. 1.15

bottes on fer-blanc -% livre.. 2.15
Coronet Smoking Mixture-

on cartons de 2 livres.
bottes en fer-blanc 1/5 Uivres 2.15
boites lon fer-blanc 1/9 Ilyre 2.15

West Enùd Mixture--
on cartons de 2 livresi

bottes on fer-blanc de 1/5 liv. 2.15
Bull Durham-

sacs 1/9, cartons de 5 livres 1.80
sacs 1/15, cartons de 5 livres 1.80

Unique-
Paquets 1/15, bottes de- 5 li-

vres.........1.20
Paquets 1 livre, boites -ai 5 li-

vres.........1.20
Paquets 3~livre, bottes de 5 li-

vres.........1.20
Ilukels Mixture (qranulated)-

slacs 1/13, cartons de 5 livres 1.60
Pure Perique-

bottes on fer-blanc..4 livre... 2.10
bottes en fer-blahc e lir. 2.60

Repeater-
Paquets 1/12, bottes do 8 liv. 1.44
boites en fer-blanc 1/9, bottes.-
de 2 livres... . .- 1.75
boites on fer-blanc 3~livre,
bottes de 2 livres.. .... ... 1.60

Snap-
Paquets 1/18, bottes de 2 lUv. 1.05

Oid Virgila-
bottes on fer-blanc %~ livre.. 1.40
Paquets 1/15, bottes do 5 liv. 1.20
Paquets 1 livre, boM~ de 5
livres.........

paquets livre, bottes .di 5

Social Mixture--
paquets 1/13, bottes de 2 liv. 1.44
bottes on fer-blanc %~ livre .. 1.60

Red Mixture-
Paquets 1/13, bottes de 3 liv. 1.44

St-Léger (Sliced)-
bottes on fer-blanc 1/8, carton

1 UyT".... ....... ..... 85
Calabash Mixture-

on cartons de 2 livres.
bottes on fer-blanc de 1 livre 2.15
bottes on fer-blanc de 1/5 liv. 2.15
1/9 livre (empaqueté on feui-

les métalliques).....21
TABACS A CIGARETTES 21

La livre
B. C. No 1-paquets 1/15, bot-

tes de 2 livres---------.8. 1.80
Soutbern Straight Cut-paquets

1/15, bottes de 2 livres ..- 1.80
Sweet caporal - paquets 1/15,

bottes de 2 livres .. ...... 1.60
Ail-Baba-paquets 1/15, boites

do à livres.......1 .80
Tono Sama-bottes en fer-blanc

%livre, boites de 2 livres.. 1.60
TABAC COUPE

Brahadi's Celebrated Mild and Best
No 1, Guardsa Mixture »

La livre
boites on fer-blanc 1/8 livre $. 2.40
bottes on fer-blanc 1/4 livre .. 2.40
bottes en fer-blanc % livre - 2.40
bottes on fer-blanc de 1 livre .. 2.40

Brahadi's oId Leat No 2, Guard's
Mixture

bottes on fer-blanc 1/8 livre $. 2.00
boites on fer-blanc 34livre -. 2.00
bottes on fer-blanc livre - 2.00
bottes on fer-blanc de 1 livre.. 2.00

TABACS IMPORTES A FUMER DE
WILLS

La livre
Capetan Mixture........2 .55
Capetan Nayy Cut......2.55
Traveller..........2.55
Westward Ho Mixture.....2.60
Black Cut Cavendish.....2.50
Gold Flake.........2.85
Liverpool Irish Twist.....2.10
Superfine Sbag........2.60
Old Frlend Shag.......2.50
Sweet Chestnut--------.00
TABAC A CIGARETTES DE WILLS

La livre
Three Costles.........2.90

TABAC A FUMER PLAVER
La livre

Navy Cut..........2.90
TABACS IMPORTES

La livre
Navy Mixture.. .... ..... $2.90
TABACS A CIGARETTES PLAVER
Navy Cut.........2.90
TABAC A FUMER DE RICHMOND

CAVENDISH
Pioneer...........2.75

TABACS A FUMER DE LAMBERT
&. BUTLER

Lob Cabin.........2.85
Warlock.........2.560
Varaity Mixture.......2.75
Garrick Mixture...... ..Ô
Frontier Mixture.......2.85
Waverly Mixture.......2.70
May Blossom........3.00

TABAC DE MACDONALD
Onut GAoldn 'Bar .... .. ...... $2.11
TABAC A FUMER DE F. & J. SMITH
Glasgow Mixture.. .... ..... $2.70
TABAC A FUMER DE J. &b F. BELL
'Ibres Nuns.........360

TABAC D'OGDEN
St Bruno---------2.55
Ot. Julien.......2.60

TABACS A FUMER DE LA CIE
WESTMINSTER -..

(en cartons de 1 livre)
Westminster Sliced Plug .. . . $2.55 j
TABACS A FUMER AMERICAINS

La livre
Prido of Virginta..... $ 3.00
Old English Curve Cut......2.85
Peerlesa..........1.90
Union Leader .. .... ........ 1.75
Tuxedo Oranulated Plug -.- 2.16
Volvot......... 1.90
Lucky Strike.........2.85
Lucky Strike (Roll Cut).. .8
Rose Leaf (Fine Cut Cbowlng) 2.20
Westover (Plug).......18,
TABACS AMERICAINS EN PALET.

TE, A CHIQUER
Li livre,

BattIs Axe.........18
Piper Held stock.......1 5
Horseulioe.........18
Star .. ........... 6
Spear Heaid.........1
Climax............1.85

TABAC A PRISER
National Tobacco Co., Llmited

Lalivre
Copenhague, par 8 do bottes $. 1.95
Horseshoo, par 8 do bottes - .1.W5

TABAC COUPE
Là livre

Forest and Stream.. .. ...... 31.44
Great West---------1.80
Master Workman.......1.13

TABAC A CHIQUER NOIR ij

Black Watch-----------
Club0:
Currency......... 1.00%
Currency (Bars).......1.00
Old Fox (Plug 2 x 8)......1.00

TRESSES
Favorite.......
MicMac......

TABAC A CHIQUER CLAIR
La livre

Bobs...........11.00
Empire Navy (Bars).....1.25;
Old Kentucky (Bars) .... ... 1.25'
Pay Roîll.........1.25*
Pay Roll (Bars).......1.25,
Stag (Bars).........1.08'
Walnut-----------1.25

TABAC A FUMER CLAIR.
Derby .. .... .. ........ 1.08
Pire Chiot......... .0
Master Workman (Bars) 1 2.
Old Virginia .... .. .......
Pedro (2 cuts to the plug) .... 1.20
Rosebud (Bars)--------.15-
Rosobud......... ....

TABAC-A FUMER NOIR
B.L. e1.1
Shamrock .. .. .. ...... .0

AVIS DE DEMANDE DE DIVORCE'

Avis est par les présentes 'donn4
que James Goddard, des cité et dis-1)
trict do Montréal. dans la provine 1ý
de Québec, soldat de .retour du front
s'adressera au Parlement du Canada~

s a prochaine session, afin d'ob-tenil
un bll de divorce d'avec~ son épouse~
Lilian Frances Goddard, porcause'l,

d~aultre. JAMES GODDARD.

Daté à Montréal,
le 10 octobre, .

A. D. 1919.

VoL XMWI -,No 1
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M. le Marchand,
Vous rendez-vous compte du bénéfice que vous réalisez eni

mettant en ,évidence des marchandises qui sont annoncées dans
tout le pays?

Un co)-mmerçant'qm né'fàit des affaires que dans Sa lcà-
té peut ne pas avoir les moyens de. faire de la publicité sur'.une
aussi grande échelle que les manufacturiers dont lecom-
ce s 'étend par tout le pas AS

l peut profiter de *la publicité de ceux-ci eni faisant un bel
étalage dans ses vitrines et eni donnant aux articles annoncés..
dans tout le pays une place proéminente dans: son maain--en
faisant .. sienne .. la mu publicité -m. des manufacturers.«

L'affiche reproduite ci-dessus, bien coloriée, pleine de vie,-
10' de hauteur par 25' de largeur, s des lsiusfi a
jour à plus de 3,500,000 Canadiens.

Mettez une carte du STAG dans votre vitrine et voyez-
quelle augmentation d'affaires elle vous vaudra.

Faites vôtre cette publicità
ECRIVEZ A LA

Canfadian -Poster Compainy
Pour la Publioli. par'-il'Aihe. n'importe où au Canhdl -

rrl -c ue-
un lulfvmnt aui an.wMum Mentionnez MLW P ix 'Cuan .v
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Mercredi soir, le 31 décembre 1919.

Il n'y a pas de changement à enre.
gistrer sur le marché local des porcs
vivants. Les offres ont §t6 peu consi.
dérables 'et Il y a eu une demande
continuelle de la part des acheteurs
locaux et des ventes de lots de choix
ont été faites de $16.50 à $16.75 les 100
lbu, pesés en descendant des chars,
la plus grande partie de ces ventes
étant faites au dernier chiffre cl-des.
sus mentionné. Le ton du marché
pour les porcs abattus était plus fer.
me avec une demande améliorée par
suite de la température plus froide
que nous avons actuellement, et des
ventes de porcs légers abattus à la
campagne ont été faites de $22.50 à
$23, et lourds de $20 -à $21, tandis que
le stock frais tué à l'abattoir de la
ville s'est vendu à $24.50.
Mercredi soir, le 17 décembre 1919.
Le marché des viandes fumées et

préparées n'offre aucun changement
digne de mention, les prix sur toutes
les lignes restent stables avec un
commerce raisonnable passant pour
le marché local et celui.de la campa.
gne et des ventes de jambons de 8 à
10 lbs ont été faites à 35o la livre;
de 12 à 15 lbs, de 33c-à 34c et lourds
à 2r. Le bacon à déjeuner ordinaire
s'est vendu 40c; le Windsor de choix
de 42 A 45c, et le bacon désossé
Windsor à 45c.

Un bon commerce est rapporté pour
le lard, et le marché a été actif avec
des ventes de saindoux canadien pur
de 29o à 30c la lb. en seaux de bois de
20 lbs et à 28c en tierces.

LE MARCHE DES PORCS MONTE;
LE BOEUF PLUS CHER AUSSI

Viandes fratches - Bien que le
marché des porcs ait été plus facile
au cours de la semaine, il s'est affer-
mi et des iots cholils se sont vendus
de 816.50 à $17.75. Les porcs abattus
de choix se sont vendus jusqu'à date
$25 le quintal, tandis que le porc
abattu à la campagne se vend de $1
à $2 de moins.

Les prix ont considérableinént mon-
té pour les divers morceaux du boeuf,
les bouvillons et les yaches se ven-
dant plus chers. Les veaux de choix,
aussi, ge vendent plus cher. La de-
mande sur le marché est très active.

Nous cotons:
Porcs vivants . . . . . . 16.50 17.00

Porcs préparés-
Tués aux abattoirs, petits

65-90 . .. .. . .. . . 24.50 25.00
Abattus à la cimpagne . 28.00 34.06

Pore frais-
Gigot de porc (trimmé)
Longea (trimmées) . . .
Longes (non trimmées)
Epaules (trimmées) . .
Saucisse de porc (pure)
Saucisse de terme .

Boeuf frais-
(Steers et Helfers):

Quartiers derrière . .
Quartiers devant . . . .
Longes . . . . . . . . .
Côtes . . . . . . . . .
Chucks . . . . . . . . . .
Hanches . . . . . . . .

(Vaches)-
Quartiers derrière . . .
Quartiers devant . . . .
Longea . . . . . . . .
Côtes . . . . . . . . . .
Chucks . . . . . . . . .
Hanches . . . . . . . .
Veaux (suivant qualité) .
Agneaux, 50-80 lb, (en-

tiers), la lb. . . . . .
Mouton, 45.50 Ibn No 1

0... 0.81
.... 0.36
.... 0.32

0.25
0.24
0.18

0.25 0.26
0.15 0.16
.... 0.86'

0.25
0.14

.... 0.19

0.19 0.22
0.12 0.14
.... 0.27

0.22
.... 0.13

... 0.18
0.22 0.28

.... 0.28

.... 0.18

LES JAMBONS ET LE BACON
MONTENT; LE PORC EN BARIL

AUSSI

Viandes préparées - Les prix ont
enregistré une hausse sur les jambons
et le. bacon, les changementa se pro.
duisant graduellement, et le résultat
logique de la baisse des prix des porcs
vivants et abattus. La demande pour
les deux lignes est de saison, bien
qu'elle ne soit pas excessive. Les
stocks sont suffisants pour répondre
aux besoins du commerce.

Jambons-
8.10 livres . ............. 0.36
Medium, fumé, la livre:

12-14 livres ........ ..... 0.86
14.20 livres ........ ..... 0.35
20.25 livres ........ ........
25.35 livres . . . . . . ...... 0.30
Plus de 85 livres .......... 0.281

Bacon-
Déjeuner . . . . . . . . . .... 0.89
Windsor ......... .... 0.50
Cottage roulé ............ 0.32
Jambons Picnic...... ..... 0.27

Porc en baril-
Canadian short cut (brl)

morceaux de 26-35 . . 54.50 56.60
Dos clear fat (brl) mor-

ceaux de 40-50 . . . .... 64.00
Porc heavy mess (brl) . s... 62.00
Boeuf plate ....... ..... 30.00
Boeuf mes . . . . . . . .... 28.00
Porc engraissé aux pois ...... 58.00

LE COMMERCE SE FAIT A DES
PRIX STABLES; LES VIANDES

EN GELEE

Viandes en gelée - Les prix restent
fermes sans changement pour les
viandes cultes et en gelée, et bien
qu'il n'y ait pas une demande con-
sidérable pour les diverses Ilines, les

ventes sont assez bonnes pour la sal.
son. La mincemeat continue d'être
stable et se vend très bien, et les prix
sont fermement maintenus, surtout
pour les meilleures qualités.

Nous cotons:

Tète en fromage . ....... 0.14
Laugue de boeuf en gelée, choix 0.65
Langue de porc en gelée . . . 0.40
Jambon et langue, la lb. . . . 0.82
Veau et langue . . . . . . . . 0.23
Jambons, cuits . . . . . 0.46 0.49
Epaules, rôties........ ....
Epaules, bouillies . . . . . . . 044
PAtés de porc (douz.) . . . .....
BHudin, la lb . . . . . . . ... 0.12
Mince meat. la lb. . . . . 0.15 0.19
Saucisse de porc, pure ...... 0.24
Bologne, la lb. ........... 0.13

LE MEILLEUR BEURRE DE CRE.
MERIE S'EST VENDU A

L'ENCAN A 67o

Les arrivages de beurre hier ont
consist6 en 1326 paquets comparés à
2,174 pour le même jour de la semaine
dernière et 233 pour la même date de
l'an dernier. A la vente à l'encan
faite au Board of Trade, 800 paquets
furent offerts en vente, dont 515 pa-
quets étalent du beurre de crèmerie
frais de la meilleure qualité qul's'est
vendu à 67c la lb., soit un déclin de
6%c la lb. comparé au prix obtenu le
1er décembre pour la mime qualité
de beurre. Il y avait également 285
paquets qui furent mis en vente, mais
comme le prix n'était pas satisfaisant,
aucune vente ne fut faite. A part ces
offres, le marché a été tranquille et
aucun commerce important n'est rap.
porté, la demande de toutes les sour-
ces 'étant plutôt limitée.

Nous cotons:

Le meilleur crèmerie 0.67 0.67J
Le meilleur courant . . . 0.62 0.64
Bon crèmerie . . . . . . 0.65 0.66
Le meilleur de ferme . . 0.62 0.63

LE TON DU MARCHE DU FROMAGE
EST STABLE

Les arrivages de fromage, hier, ont
consisté en 170 bottes, contre 0 bot-
tes pour le même jour de la semaine
dernière, et 164 bottes pour la date
correspondante de l'an dernier. Le
ton du marché reste stable, mais il n'y
a pas d'amélloratlon dans la demande
pour les approvisionnements de toutes
les sources, et les affaires en général
sont très tranquilles ävec des cota-
tions difficiles à donner dans le me.
mént.

Le Marché de l'Alimentation

LE PRIX COURANT, vendredi 2 janvier 1920
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PEU DE CHANGEMENT SUR LE
MARCHE DU SAiNDOUX

Saindoux - Le marché n'offre pas
de changement important a signaler
et il se résume a une diminution du
choix, le prix des tierces restant a
29e la lb. La demande est tris active,
vu que nous sommes a une époque où
Il se fait beaucoup de cuisine pour les
fates.

Nous cotons:
Saindoux, pur-

Tierces, 40 lbs, la lb.
Tinettes, 50 Ibs, la lb.
Seaux, 20 Ibo, la lb.
Morceaux, 1 lb., la lb.

.... 0.29
0.29j

.... 0.281
0.31 0.82

LE CHOIX DES PRIX DE LA GRAIS.
SE VEGETALE DIMINUE

Graisse végétale - Bien qu'il y ait
peu de changement a enregistrer
cette semaine sur le marché de la
grlsise végétale, le choix s'est rétréci
un peu, par suite de la base plus fa.
elle qui rUgit le marché du saindoux.
Les ventes sont satisfaisantes pour
la saison.

Nous cotons:
Saindoux, pur-
Tierces, 400 lb., la lb......
Tinettes, 50 Ibo..... ....
Seaux, 20 Ibo, la lb........
Morceaux de 1 lb., la lb. 0.30

0.28
0.284
0.281
0.30j

LA MARGARINE SANS CHANGE.
MENT; LES VENTES PEU

CONSIDERABLES

Margarine - Le marché de la mar.
garine n'offre pas de changement no.
table. Les producteurs, en ginéral,
ne sont pas satisfaits de leurs ventes.
Il semblerait que, quoique le prix du
beurre monte continuellement, la mar-
garine ne se vend pas autant que l'on
s'y . attendait. Les prix sont sans
changement, les meilleures qualités,
en morceaux, se vendant 38 et 39o
là livre.

Nous cotonst
Margarine-

En morceaux, suivant la
. en qualité, la lb. . . . . 0.37 0.39
En tinettes, suivant la

qualité, la lb. . . . . 0.31 0.34

LE MARCHE DES OEUFS EST
FERME

il n'y a pas de changement Impor.
tant a signaler sur le marché des
oeufs. La demande de la part des
éploiera et des autres commerçants
pour de petits lots pour répondre aux
besoins immédiats est bonne, et un
cbmmerce actif a été passé dans le
gros pour les mellieures qualités.
' Voici les prix du gros que noUs co.
tons:
Oeufs strictement frais.. 0.80 0.90
Choisis ........ .... 0.65
No 1 . . . . . . . . . . 0.57 0.68
Np 3 . . , . . .. . . 0.58 0.55

LE MARCHE DES VOLAILLES EST
ACTIF

Le seul changement d'importance A
signaler sur le marché des volailies
preparées a été une autre avance de
le i lb. dans les prix des dindes, par
suite de la demande croissante conti.
nuellement pour ces oiseaux, et des
ventes de lots de choix ont été faites
de 52o a 53 la lb., et p'ur ceux de
qualité inférieure a fic. Les stocks
des autres lignes ont été suffisants
pour répondre a tous les besoins et
les prix restent fermes. En somme,
le marché est actif et il se fait un gros
volume d'affaires, par suite de l'ap.
proche de la saison des fîtes.

Nous cotons:

Dindes, la lb.:
Choix . . . . . . . . . .
Bonnes . . . . . . . . .
Ordinaires . . . . . . .

Poulets:
Choix . . . . . . . . .
Bons . . . . . . . . . .
Ordinaires . . . . . . . .
Oies . . . . . . . . . . .
Canards . . . . . . . .

LE COMMERCE DU POI
AIDE PAR LES JOU

JEUNE

Poisson - L'approche d
jeûne, dans cette partie de
de Québec a contribué a a
demande pour les divers
de poisson et l'on fait rap
commerce est actif. Les p
ques-unes dea variétés d
frais et gelé, tel que le
morue, etc., ont eté un p
clles. Les huttres et les c
poisson fuma et préparé
mande active et les p
stables.

Nous cotons:

Poisson frais
Haddock . . . . . . . .
Morue, tranchée . . . .
Morne pour le marché .
Carrelets . . . . . . .
Crevettes . . . . . . .
Homards vivants . . . .
Saumon (B.C.), *la lb,

rouge . . . . . . . .
Maquereau . . . . . . .
Poisson blanc . . . . .

Poisson fuma
Haddies, BXs, la lb. . .
Filets . . . . . . . .
Bloaters, la boite . . . .
Kippers . . . . . . . .

Poisson gelé
Gaspereaux, la lb. . . . .
Flétan, gros et petit . .
Flétan, de l'Ouest . . . .
Flétan, moyen . . . . . .
Haddock . . . . . . . .
Maquereau . .. . . . .
Doré . . . . . .. . . .
Morue en tranches . . .
Saumon de Gaspé. 'la lb.

Poisson sae
Morue-

Morue, gros baril, 200 ibs
Morue, No 1, medium, bri

de 200 Ibo . . . . . .
Morne No 2, brI de 30 Ibm
Pollock No 1, bri de 200

Ibo. ............
Morue, sans arêtes (bot-

tes de 30 lbo), la lb. .
Morue, sans aretes, (car-

tons de 24 Ibs), la lb. .
Morue (Ivory), morceaux

de 2 Ibs, bottes de 20
Ibo . . . . . . . . . .

Morue, sans arêtes (2
Ibs) . . . . . . . . .

Morue, en filaments (bot.
tes de 12 Ibs) . .

Morue séchée, baril de
100 lbn . . . . . . . .

.... 21.00

.... 20.00
18.00

.... 15.00

0.20

.... 0.20

.... 0.18

.... 0.28

2.40 2.60

.... .16.00

L'EPICERIE

Toutes les raffineries vendent s«-
tueliement leur sucre raffiné sur la

0.52 0.58 base de $12 les 100 livre& Le sirop
0.51 0.511 anglais de Lyle a été réduit d'un dol-

--- 0.60 lar la caisse. La choucroute et la rhu.

0.33 0.85 barbe e vendent moins cher ausi.
0.80 0.82 Les poudres aux oeufs et à flan s
0.25 0.29 vendent plus chères. Le prix des pè.
0.80 0.82 che, gallon, a monté également Une0.88 0.42 marque de flocons de blé se vend

ONE plus chr et Il y aura bientôt une
BSON EST hausse d'enregistrée sur l'avoine enRS DE paquets. Le jus de raisin de Weleh se

vend 5o la caisse plus cher pour les
grandes et la petites dimensions. Le

es jours de Cactoria a mont&, de mime la poudre
la province d'ammniaque. Le chocolat de Baker
miliorer la se vend 40o la livre pour les 4s. La
es variétés corde et a fcelle de coton ont subi
port que le une hausse. Les cafés de Rio ont
rix de quel- baisi de deux centins et les meli-
e poisson leures variétés ont monté d'un centin.
haddock, la Le prix d'une ligne de soupe a été r-
eu plus fa- duit, - celle de Snider. Le ton des
revettes, le peanuts est plus facile, mais en i.
sont en de néaI, la ligne des noix est ferme.
rix restent Les fruits secs sont actifs et fermes

et des stocks arrivent chaque jour
sur ce marché. Les pois pour bouillir
sont trèa fermes et leur prix va pro-
bele.ment monter. Le tapioca est un

0.07 0.071 peu plus facile. L'orge, perlé et mon-0.11 0.12 dé, est plus ferme. Les ventes de
0.074 0.08 fraises saméliorent. En général, les
0.08 0.10

t0.45 marchés sont tria actifs sur toutes les
b $ 10.0.40 ignes.

LA SOUPE SE VEND MOINS
- CHERE ET LA MELASSE EN

BOITE MONTE
Squpe, mélasse - Les prix de la

mélasse en bottes a monté. Voici lesi
nouveaux prix pour la marque Domo.
co: Bottes de 2 Iba, $6 la caisse; 3
Ibs, $8.25; ô Ibs, $6.80 et 10 Ibo, $8.65.
La malasse "Gingerbread", en boites,
se vend aussi plus chère. Le No 2 se
vend $3.85 la caisse et le No 3, $5.

Le prix de la soupe aux tomates
Snider a baissé, les bottes de 16 onces
se vendant $1.45 au lieu de 81.85, son
prix antlrlber.

.... 0.30

.... 0.17
.... 0.16

0.11 0.12
0.17 0.18

2.50
2.35 2.50

0.061 0.07
. 0.19

0.20 0.21
0.21 -0.22
0.07 0.07J
0.15 0.16
0.15 0.16
0.091 0.10
0.34 0-U3
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LA POUDRE A FLAN PLUS CHERE;
LES FICELLES DE COTON

A LA HAUSSE

Poudre à flan, ficelle et corde -

Une avance de prix est annoncée pour
la poudre à flan et aux oeufs de la
Marque Club, dont les bottes de 6
onces sont cotées par un marchand
de gros à $125 la douzaine, et celles
de 1 livre à $3.

La corde de coton a monté de mrme
que les ficelles de coton. Le nouveau
prix pour la corde de coton de 3/16
pouce est de 78c la lb. et 77c pour les
plus gros diamètres. Le prix des fi-
celles de coton a été considérable-
ment augmenté aussi, 4c ayant été
ajoutés aux pelotes de ficelles à 4
brins, mettant leur prix à 78c; les
ficelles à 3 brins se vendent 74c et
les c8nes à 3 brins, 7lc et à 4 brins,
75c.

TOUS LES SUCRES SE VENDENT
A PRESENT AU MEME PRIX

Sucre - Toutes les raffineries ven-
dent actuellement leur sucre raffiné
sur la base de $12. La Canada Sugar
Refinerles a été la dernière à moKer
le prix de son sucre raffiné. Il n'y a
pas grand chose d'important à signa-
ler sur ce marché, à part que le ton
est encore ferme. Les stocks ne sont

pas considérables, mais les marchands
de gros reçoivent de fréquentes consi.
gnation, ce qui leur permet de faire
des affaires satisfalsantes, el l'on
compare la situation locale à celle de
certains autres endroits du continent.
Toutes les tendances portent vers la
hausse.

Nous cotons:

Les 100 livres

Atlantic, extra granulé
Acadia, extra granulé .
St. Lawrence, extra granulé
Canada, extra granulé . .
Dominion Cristal 'granulé .
Glacé, barils . . . . . . . . .
Glacé, (bottes de 25 liv.)
Glacé, (bottes de 50 liv.)
Glacé, 1 livre . . . . . . . . .
Jaune No 1 . . . . . . . . .
Jaune No 2 or . . . . . . .
Jaune No 3 . . . . . . . . .
Jaune No 4 . . . . . . . . .
Ën poudre, barils . . ... . .
En poudre, s. . . . . . . .
En poudre, 25s . . . . . . .
Cubes et dés, 100 lb . . .. .
Cubes, bottes de 50 16s.
Cubes, bottes de 25 lbs.
Cubes, paq. de 2 lb . ....
En morceaux Paris, barils
En morceaux 100 lbs . . . . .
En morceaux bottes 50 lbs
En morceaux bottes 25 lb.
En morceaux cartons lbs.
En morceaux cartons 2 lb.
Crystal Diamond, barils .

"bottes 100 lb.
bottes '50 lbo
bottes 25 lbo

12.00
12.00
12.00
12.00
12.00
12.20
12.60
12.40
13.70
11.60
11.50
11.40
10.65
12.10
12.30
12.50
12.60
12.70
12.40

-14.00
11.85
11.95
12.05
12.25
13.00
13.26
12.60
12.70
12.80
13.00

LES PECHES AU GALLON MON.
TENT; LA RHUBARBE BAISSE

Conserves - Les caractéristiques
du marché cette semaine sont une
hausse du prix des pèches en bottes
et une baisse sur celui de la rhubarbe.
Les pêches sont cotées actuellement
à $1.50 la douzaine. Il y a un bon
mouvement des diverses lignes, si l'on
considère la saison.

Nous cotons:

CONSERVES DE LEGUMES-

Asperges (américaines ver-
tes), doz. 29 .. . . . . 4.50 4.85

Asperges Importées, 2%s.. 4.85 5.25
Asperges (pointes) cana-

diennes . . . . . . . 5.50 6.00
Feves, Golden Wax . . . 1.75 2.85
Feves, Refugee . . . . . 1.70 1.75
Blé-d'Inde (2s) . . . . . 1.62j 1.65
Betteraves, 2 lb. . . . . 1.00 1.25
Carottes (tranchées), 2s. . 1.45 1.75
Blé-d'Inde (en épis) gal. . 7.00 7.50
Epinards, 3s. . . . . . . 2.85 2.90
Epinards, Can. (2) . . . .... 1.80
Epinards Californie, 2a . . 8.15 8.50
romates, ls. . . . . . . . 1.45 1.50
Tomates, 2s. ........... 1.50
Tomates, 2%s. . . . . . 1.80 1.85
Tomates, 8s . . . . . . . 1.90 2.15
Tomates, gallons . . . . . 6.50 7.00
Citrouille, 29s. (douz.) 1.50 1.55
Citrouille, gallon (douz.) ..... 4.00
Pois, standards . . . . . 1.85 1,90
Pois, early June . . . 1.92 2.05
Pois, très fins. 20 oz. . . .... 800
Pois, 2s., 20 oz. . . . . . . . .

IDD*y;S ffEFVETSALT
adresse à tous ses bons amis dans le
commerce, les remerciements les plus
chaleureux pour leur excellente coopé-
ration et leur envoie leurs meilleurs
voeux de santé et de prospérité pour
1920.

The Abbey Effervescent Sait Co., Montréal
I
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iâ;mes de 'terre, 'Cm. au-
eées, bottes à U , . ...
Ilives (on baila, 49 gallons à
,vn )gu.al..l.. ...

1 ooImporté-
plps, caisse de 100, la
i oalsss .... .2

Nol .

tOONSERVES DE FRUITS
19qmmes, S3%@. do. . 1.40
Pomme., go.;- dos ....... 1.30
P4mmes, gali., do.- . 5.25

Bubernies, Is .. .. ...... 40
droseilles, noires, 2s. dos. 4.00

-. "gallon, dos .. .. ..
jrse rouge. an

ýnoyau, slrop épais, la
douz ........ 4.75

Obris. blancies, uane
toyau. .. .. ..... 4.50

Goéobernle., 2a do........
Gooseberrles, s (seaux>
Pèches, 30 ones, dos. ...
Pêches, No 2. .. .. .... 65
Pèches, 3% (sirop clair) . 4.80
Poirus, 2a.. .. .. ... 4.25
Poires, 2%9. .. .. ......
Poires, 2s (sirop clair).
Annanas (gratté et tranché) s.

Bottes plates, 1 lb., douz..
Bottes rondes, 2 lbo, douz..
BEoitu«,8%8. .. .. .... 00

mrune Lombardie . . 2.00
rueRelnes.Claudes, ver.

tes, Se.. .. .. 2.40
Relne*.Claudes (sirop

clair)2s .. .. .. .. .
bie,2s. .. .. .. 4.50

POISSON
saumon:

Chums, bote de 1 lb.,
hautes..... ...

Chuma, boites de %s.,
' Plates .. .. .. .. .......

Sockeye, 48, la douz.. ......
Sockeye, 96, %s doux. .....
Bottes hautes de 1 lb.. aisses de 4 du., la dz. 4.00
Plnks, 1 lb,. plates. ...
Finks, 1 lb., hautes. ...
Pinks, % lb., doux......
Pale, 1 IL, dons. .. ...
Pinka, % lb., doux.....
Cohoes, 1 lb., hautes....
Cohoes, 1 lb., hautes. ..
Cohoes, % lb., plates. ..
Red Spnlngs, 1 lb., hautes 4.00
Red Sprlngs, % lb.. ...
White Springa nia). ...
Saumon Gaspé, marque

Niobé (caisses de i do.>
la. douz.... ....

Saumon Labrador, 1 lb.,
plates........

Saumon Alaska, rouge,
1 lb. .. .. .. .. .... 4.25

Plchards, 1 lb., hautes . 1.90
Steak de baleine, 1 lb.,

plates...... ..
Hareng, Importé, sauce

aux tomates......
Hareng, klppered . . . . 2.85
Harengs, kippers, dous.

(caisse de 4 douz.) .. ....
Harengs (sauce aux to.

nmate«) douz.. ....
Hàddles (lunch), %lb.. .
Haddles, chicken, (i do.

k. la caisse) douz. . . 2.25
èurdlnes canadiennes (en

.daisse). .. .. .. .. 6.25
$e~dines norvégiennes, la.caisse de 100 (%a)s . . 24.00

3.75

Lu8

7.50
.0.00
3.00
10.00

1.15
Li
5.75
Lés5
4.05
.6.00

4.80

4.75
4.65
2.75

4.00
5.15
4.50

5.25
1.90
8.60
1.90
2.30
4.50
2.20

2.45

2.00
4.60

...5

2.00

1-.210
4.76
2.50

4.80
2.25
2.60
1.371
2.874
1.50
3.50
8.75
1.90
4.60
4.00
2.50

2.25

8.60

4.50
2.00

1.90

3.25
2.90

2.35

1.85
1.00

2.86

6.75

25.00

Sardines canadiene (ui
vant la qualité), la
cais»e. .. .. ..... Lu2517.90

Sardine. trnies . . .0 LO34.00
Viande de crabe jupe.

nais", douz..........50
Clama (rivière), 1 lb., la

doux.. i. .......... 0LES PEANUTS PEUVENTý MAIS.
BER; LE MARCHE EST ACTIF
Noix - Les conditions actuelle. du

marché sont plus faciles pour les
peanuts de la Virginie. Les fermiers
semblent avoir plus de temps et être
mieux disposés pour faire leurs livrai.
sons, et les stocks sur le marché sont
plus considérables.

Le plupart dus autres lignes sont
formes, et Il y, a-une- grande -demande
de toutes les sources pour dus stock&.
De récentes consignations de 'Orient
et de New-Vork ont été considrables,
et la distribution se fait sur une
grande échelle.

Nous cotons:
Amandes Tarragone, la lb. 0.30 0.35
Amandes (écalées).....0.40
Amandes (Jordan)......0.75
Noix du Brésil, (nouvelles>).. 0.28
Chataignes (canadienne.>s). 0.37
Avelines (Biclle), la lb. . . 0.23 0.30
Avelines Barcelone . . . . 0.25 0.26
Noix Hickory (grosses et

petites> .. .. .. . .0.10 0.15
Pecans (New Jumbo) a lb...0.85

Peanuts (rôties -
.0b ..... .20 0.5
.e ...... 0.15 0.17

Eitras.. .. .. .. ... 0.12 0.14
Salées espagnoles, la lb. . 0.29 0.30
Ecalées No 1, Espagnoles 0.24 0.25
Ecalées No 1 .. ..... 0.16j 0.18
Ecalées No à.......0.14

Peanuts (salées)-
ftncy entières, la lb......0.388
foancy cassées, la lb. ..... 0.8
Pecans (nouvelles Jambo)

la lb .. .. .. .. .. .. 0.33 0.35
Pecans, grosses, No 2, po:

lies..... .... C.32 0.35
Pens, ovleOlas

No à.. .. .. .. .. .. 01 0.24
Pecans, "Paper sheli", très

grouses JTumbo. .. ..... 0.60
Noix (Grenoble)>.. .. .. 0.29 0.85
Noix (Nouvelles de Na-

ples)........0.33 0.35
NOIX (écalées) i 0.80 0.82

Noix (espagnoles)... .... .3
LES MARCHES DES FEVES.TRAN-

QUILLES; LES PoIS POUR
BOUILLIR SONT RARES

Pois et fèves - Le marché du. f&.
vos n't pas très actif, et bien que
lu. stocks soient suffisants peur les
besoins immédiats, les approvisionne.
ments en mains sont suffisants pour
maintenir la base stable avec un ton
ferme comme ca «ractérIstique. Les
meilleures fèves blanches canadiennes
se vendent de 1&.10 à "A le bols.
seau.

Le stock actuel dus pois pour beuil-
lîr est dit-on, Insuffisant pour répon-
dre aux besoins et, par suite, les prix
sont sujets 'à menter considérable.
ment De fait, ls ent déjà commencéi
à s'affermir. .-

Nous cotons--
Vives-

Vives canadiennes, triées à
la mala.. .. .. . . 5.10 5.40

japonaises........5.25
Lima japonaise@, la lb.,

suivant la qualité . 0.10 0.12
Lima, Calfornie . 0.17 0.50

Pots-
Blancs à soupe, le bols. .... 4.00
Cassés, récolte nouvelle

(98 Ibo) .. .. ..... 7.25 8.00
Pour bouillir, le boisseau 8.00 8.50
Japonais. verts, la lb. .. 0.10J 0.11
LES FRUITS S8ECS STABLES ET

LE MARCHE EXCELLENT
Fruits sec - Le commerce de Ilim-

portation est tris satisfait dans
certains quartiers du moins, des grcs.
ses consignations -récentes de prua.
neaux, abricots, pèches, raisin~s, eto.,
qui sont arrivée& Ces fruits nousar
rivent meilleure mime que l'on s'y at.
tondait. Les prix sont fermes et sta-
bles, et Il. n'y a rien dans le moment
pour Indiquer des déclins dans les
prix.

Nous cotons:
Abricots, fancy.......0.36

de choix......0.34
siaba........0.80

Pommes (évaporées) .. 0.28J 0.24
]pèches (fancy).......0.28
Poires, de choix. .. ... 0.21 0.26

Pelures séchées:
De choix.........0.26
Ex. tancy .. .. .. .. ...... 0.30
Limon. .. .. .. ......... 0.45
citron. .. .. . ......... 0.68

Raisin:
En vrac, boites de 25 Ibo,,

la lb .. .. .. ... 0.18 0.28
Muscatels, à couronnes...... 0.16

il 1 couronne . .0.17J 0.18
do 3 couronnes -0.18 0.18J
le 4 couronnes . 0.19J 0.20

Sans peine de CaIl., car-
tons, l6 onces .. .. ...... 0.38

Corinthes, (loose) . . . . 0.22 0.28
a grecs, 15 onces ... 0.25

pIné fancry.. ..... 0-17
15 onces .. .. . .. 02 0.22

Dattes, Exzcelsior (36-10
onces) paquet .. .. ...... 0.154

Farcies, bottes de 12 Ibs ...... 3.25
En paquets seulement . . 0.19 0.20

go Dromadaire (36
-10 onces). .. .. ....... 0.19

En paquets seulement Ex-
celsior.........0.20

Pigues (par couches) bot-
tes de 10 Ibo, 2s, la lb. 0.40

S is, la lbth .... 0.45
2 Bi, la lb......0.48
$ je, la lb .. .. ....... 0.50

Poigues blanches (70 -botes
tes 4 ones).........40

Figues espagnoles (pour
cuire) 28 bottes de 1 lb
chacune......... .14

Figues espagnoles 28 bottes
de 8 onces...... .. 0

Figues espagnoles (12 boi-
tes de 10 onces). ....... 2.20

Pruneaux (boites de 25 Ibm):
204h8. .. .. .. ....... 0.33

.0.0.. .... .30
40f.60.. . .. . ... 0.25 0.26
50-60s .. .... .. .. . . . . .
60.9s . ........... 0.21
70-80s (bottes de 55 ls) . 0.50
80-90.. .. .. .. . ..... 0.18j

f0-100. .. .. .. .. . ... 0.17j
100-120 . .. .. .. .. .. 0.11 0.17

Vot == - No 1
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LES BAS CIRCLE-BAR POUR L'AUTOMNE 1920
FEMMES

Nos représentants sont actuellement sur la route pour aller vous
voir avec des échantillons de bas Circle-Bar pour l'automne 1920.

Par suite des heures de travail plus courtes et de la trouée faite
en Australie par l'abattage d'un grand nombre de beaux moutons, des
bas de cachemire bien faits et donnent satisfaction comme les Circle-
Bar peuvent être rares --- par suite nous vous suggérons d'examiner
avec soin ce qu'il vous faut, et de vous préparer à donner votre com-

ENFANTS mande sur une base libérale lorsque notre représentant ira rhez vous.

HOMMES

The Circle-Bar Knitting Co., Limited
KINCARDINE, ONT.

Eu orivênt aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courent', s.v.p.

Usine à sel Windsor, Ont.

Depuis des années, la pureté et la qualité
du Sel Windsor ont aidé le commerce de
l'épicerie du Canada.

C'est la raison pour laquelle presque tous
les épiciers vendent

a

LE SEL DE TABLE WINDSOR

The Canadian Sait Co., Limited

".ryonne'
Up

FAUX-€OL

ARROW
ID'UN AJUSTEMVENT JeRFAIT

CLUETT, PEABODY & CO. OF CANADA, LIMITED

LE PRIX COURANT, vendredi 2 janvier 1920
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peintures, Vernis, Vitres, etc.
Mercredi soir, le 31 décembre 1919.

UJne liste entière de prix augmentés
a été en vigueur au cours de la se-
maine dernière -et par suite le marché
a été fort. L'item important de la se-
maine a été les clous de broche ordi-
naire qui se vendent à présent $5.15
le baril; les clous découpés se sont
vendus $5.35. Toutes les variétés de
broche, y compris le fil barbelé, le fil
à ressort en bobines et le fil ordinaire
se vendent aussi plus chers. Les man-
ches de hache,. de pique et de tral-
neaux se vendent également plus
ehers. Le prix des vis .à tête bril-
lante et plate pour le bols a égale-
ment monté. Le prix des bouteilles
vacuum va probablement monter. Les
outils pour hommes de chantier se
vendent plus chers. Les tournes à
gauche ont monté de 10 pour cent.
Les divers coupelets des diverses va-
riétés ordinaires, les coupelets pla-
qués de fantaisie, les vis à pentures
sont à la hausse. Les serrures: pour
cabinet, pupitre, tiroir, coffre, valise,
etc., se vendent plus chères. Le prix
de la broche à réparer les pneus, celui
des fers à repasser, des cloches de
porte, de la cire, des produits du
plomb, de la soudure, du plomb en
feuilles, du plomb wool et du plomb
en saumon ont également augmenté.
L'huile de charbon est ferme et une
hausse ne serait pas surprenante.
Les tôles galvanisées se vendent plus
chères et les feuilles de zinc sont
aussi cotées à un demi-centin de
moins la livre. Les poêles monteront
probablement bientôt. Les nouveaux
escomptes ont été publiés pour les
divers accessoires. Le fer et l'acier
sont très fermes, mais sans change-
ment. Les ficelles de coton et de jute
ainsi que les cibles sont à la hausse.
Le fer-blanc, le spelter, l'antimoine et
le plomb en saumon ont tous monté
et le ton général des métaux en lin-
gots est ferme. Il y a peu de promee.
se de soulagement sous le rapport de
prix plus modérés pour les commodi-
tés de quincaillerie.

LES DIVERS MANCHES A LA
HAUSSE; LES FEUILLES DE

ZINC PLUS FORTES

Manches, zinc en feuilles - Des
avances sont en vigueur pour les man-
ches divers: pour haches, piques et
manchons de tratneaux. Ces trois der-
niers modèles ont monté d'environ
122 pour cent.

Le zinc en feuilles, sous l'influence
de la fermeté du spelter, a monté
d'un demi-centin la livre.

LES OUTILS DE CHANTIER A LÀ·
HAUSSE; LES BROCHES
D'ACIER A PNEUS, 10%

Outils pour hommes de chantier,
broches - L'escompte, sur les outils
de chantier de la marque Pink, a été
changé. Leur prix ayant été augmen-
té.

Les broches d'acier de la marque
Lufkin ont monté d'environ 10 pour
cent.

LES VIS BRILLANTES PLUS CHE.
RES; LES MANCHES; LES

BOUTEILLES "VAC"

Vis, bouteilles vacuum - Les vis
brillantes à tête plate se vendent plus
chères par suite d'un changement de
l'escompte de 75 pour cent et de 72%a
pour cent pour les têtes rondes bril-
lantes. Celles en cuivre se vendent
au même prix.

Une hausse est éminente pour les
bouteilles Vacuum, dit-on, et elle sera
probablement en vigueur au premier
de l'an.

LES COUPELETS ORDINAIRES
AINSI QUE LES PENTURES

PLUS CHERS

Coupelets, pentures - Les modèles
ordinaires de coupelets se vendent
plus chers par suite d'une revision des
escomptes. Il s'agit ici de la série
"800", et la moyenne de l'augmenta-
tion est de 10 à 15 pour cent.
-Les pentures se vendent aussi plus
chères: l'escompte actuel étant de
122 pour cent. Les pentures à vis
ont également monté: l'escompte dans
le moment étant de 15 pour cent.

LES CADENAS ET LES FERS A
REPASSER PLUS CHERS

Cadenas et fers à repasser - Des
prix plus élevés sont en vigueur pour
les cadenas de la mprque Eagle ainsi
que pour les serrures pour coffres,
bottes à argent, placards, tiroirs, mal-
les et valises de la même marque.

Les fers à repasser de Mme Potts
ont monté à $2.25 pour le No 50 et à
$2.05 pour le No 55.

LES CLOCHES DE PORTE; LES
PENTURES; LES COUPELETS

SPECIAUX A LA HAUSSE

Quincaillerie de tablettes - Les
prix sont plus élevés pour la quincall-
lerie de tablette, les cloches de porte,
les coupelets plaqués de fantaisie
ainsi que la quincaillerie à cabinet,
y compris les boulons, les agrafes, les

ressorts de pofte, les poignées, etc.
Le changement comporte une avance
d'environ 10 pour cent. Dans plusieurs
cas, dès que les marchands de gros
font des changements, leur exemple
est suivi par d'autres avec le résultat
que le ton est fôrtement à la haussé.

LES CLOUS ET LA BROCHE A LA
HAUSSE; LES LIGNES ORDI.

NAIRES; LE FIL BARBELE

Clous et broche - Une avance de
25c le baril pour les clous de broche
est actualîcment en vigueur, et cette
hausse met la base du prix à $5.25,
soit une augmentation de 35c le baril.

Bien que cette avance semble ré-
pondre au besoin du commerce pour
quelque temps, il y a des indications
que des prix plus élevés seront en
vigueur après le premier de l'an. Le
marché continue d'être fort.

La broche galvanisée ordinaire, le
fil barbelé ainsi que le fil à ressort,
en spirales se vendent plus chers dans
certains quartiers. Les prix actuels
du fil barbelé sont: pour les "Catch
weights", les 100 lbs, $5.90; les rou-
leaux de 80 tiges, 2 x 5 pieds, le rou.
leau, $4.71; 4 x 6, $5.10 et 4 x 4, $5.53.

LA BASE EST STABLE POUR LE
CABLE; LE COTON EST FERME

Cible et cordage - Les ventes du
cible sont limitées pour la saison et
la base reste sans changement. Les
prix pour les diverses variétés sont
les suivants: pur manille, la lb., base
31c; Beaver et manille anglais, DSc;
et le sisal, 22ac.

Le ton pour tous les produits de la
jute et du coton est encore ferme, les
avances n'ayant pas cessé et tout in-
dique que les marchés seront bientôt
plus élevés.

L'HUILE ET LA GAZOLINE FER-
MES; UNE HAUSSE POUR LA

CIRE

Huiles, gazoline, cire - Il n'y a pas
de changement notable pour l'huile de
charbon ni pour la gazoline, mais le
ton est ferme. Avec le marché des
"Etats-Unis" plus élevé, des prix plus
élevés pourraient être en vigueur ici.
La gazoline à moteur se vend 33c,
tandis que l'huile de charbon, suivant
sa qualité, est cotée à 22-25e le galion.
LES PRIX DES PRODUITS DU

PLOMB ONT AUGMENTE
Produits du plomb - Une autre

avance sur certains produits du
plomb, en plus des augmentations en
vigueur depuis la semaine dernière,
viennent d'être publiées. Le plomb
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"wool" est coté à la hausse à 15c la
lb., et les diverses variétés de soudure
sont beaucoup plus fermes, avec des
prix à la hausse' pour la plupart, la
qualité garantie étant cotée à 40o la
livre. Le mouvement est très satisfal.
sant pour la saison.

Nous cotons.

Tuyau le plomb . . . . . . .
Rebuts le plomb . . . . . . .
Courbes et trappes en plomb.

5%
Plomb "wool", la lb. . . . . .
Rlomb en feuilles. 3 à 3j la lb.,

pied carré, la lb. .....
Plomb en feuilles. 4 à 8 lbs,

pied carré . . . . . . . . .
Feuilles coupées, 1c extra et

feuilles on½iflâ#%5 h IR dimen-
sion, %c par lb. extra.

Soudure, garantie, la lb. . .
Soudure, strictement, la lb. .
Soudure, commerciale, la lb. .
Soudure, wiping, la lb. . . ..
Souldure à broche (No 8)-

40.60 . . . . . . . . . . . .
45-55 . . . . . . . . . . . .
50.60.............

Zinz en feuilles, casks . . . .
Zinc en lots brisés . . . . . .

0.18j
0.14j

0.15

0.121

0.11j

0.40
0 38
0 35j
0.32j

0.37
0.311
0.421
0.10j
0.17

LA RARETE DES TOLES EST MA.
NIFESTE; DES AUGMENTA-

TIONS

Plaques et feuilles- Aucun soule-
ment ne s'est produit sur le marché
en ce qui concerne les stocks de feuil.
les d'acier et le commerce est de
nouveau plus cher cette semaine. On
attend des feuilles anglaises Ici en
quelques semaines et plusieurs cen-
taines de tonnes ont été ordonnées.
Des qu'elles seront arrivées, des
stocks seront disponibles. Cela veut
dire que les taux de l'hiver seront très
élevés et que par suite les prix sui-
vront leur exemple. Les fouilles an-
glaisee cotées Ici se vendent 25c plus
chères que la semaine dernière.

Nous cotons:
Tôle noire en feuilles:

Les 100 lbs
Calibre 10 . . . . . . . 5.90 6.20
Calibre 12 . . . . . . . 5.95 6.25
Calibre 14 . . . . . . . 6.00 6.30
Calibre 16 . . . . . . . 6.10 6.40
Calibre 18-20 . . . . . . 6.65 6.70
Calibre 22.24 . . . . . . 6.70 6.75
Calibre 26 . . . . . . . 6.70 6.80
Calibre 28 . . . . . . . 7.00 7.00

Tôle galvanisée en feuilles:
10% onces . . . . . . . .... 9.00
Calibre 28 ....... ..... 8.85
Calibre 26 ....... ..... 8.75
Calibres 22 et 24 ......... 8.40
Cal'bre 16 ....... ..... 8.00
Calibre 18 . . . . . . . . .... 8.25
Calibre 20 ... ..... ..... 8.25

Tôle anglaise:
Calibre 28....

-..Catibre- 26'. . . .
Calivre 24....
Calibre $2....
Calibre 18 et 20..

Note: - Charge extra de 25
lei 100 livres pour lots brisés.

10.25
10.00
9.40
9.05
8.85

à 25c

LES POELES A LA HAUSSE; NOU.
VEAUX ESCOMPTES POUR LES

ACCESSOIRES

Poiles et accessoires - Des prix
plus élevés deviendront probablement
en vigueur, disent les manufacturiers.
Le marché est très fort, et avec la
difficulté que l'on a à se procurer la
matière première, le coût de la main.
d'oeuvre plus chère, des hausses ne
peuvent être longtemps différées.

De nouveaux escomptes sont an-
noncés pour les diverses variétés, les
changements étant faits au moment
mime où les rapports sont envoyés à
l'imprimeur. Les augmentations sont
variées. Elles varient de 5 pour cent
à environ 15 pour cent, pour les arti-
cles émaillés, en cuivre, en tôle de
fer, retamés, bidons a lait, à crème,
etc. Ceci est le résultat direct des
récentes avances faites pour les pla-
ques, la rareté et le prix élevé conti-
nuel de ces articles, sans compter le
coût plus élevé de la fabrication.
Tout cela rend le ton très fort aux
avances.
LE MARCHE DU FER ET DE

L'ACIER EST TRES FERME
Fer et acier - Conformément à

plusieurs commodités basiques, les
prix du fer et de l'acier sont fermes.
Le mouvement des stocks au com-
merce continue d'être bon pour la
saison, et il y a un approvisionnement
suffisant pour répondre aux besoins
du commerce.

Nous cotons:

Acier doux . . . . . . . . . . 4.05
Acier à machinerie, fini fer . 4.10
Fer de Norvège . . . . . ... 12.00
Acier à ressort . . . . . . . . . 5.00
Acier à pneus . . . . . . . . . 4.25
Acier à bandes . . . . . . . . 4.05
Acter à outils Black Diamond,

la lb . . . . . ... . .. .. 0.22
Acier fondu Black Diamond,

la lb. . . . . .. . . . . . . 0.22
Fer nrdinaire en barre, les

100 Ibo . . . . . . . . . . . . .90
Fer raffiné, les 100 lbs . . . . 4.90

LA PLUPART DES METAUX EN
LINGOTS SE VENDENT PLUS

CHERS

Métaux en lingots - Un ton fort
a été manifeste sur toutes les lignes
durant la semaine, surtout pour le
plomb, le fer-blanc et autres produits
similaires.

Cuivre - Ce métal est plus fort,
bien qu'il n'y ait pas de changement
notable à enregistrer, res prix restant
à 24c pour la fonte et à 24!/2c pour
l'électrolytique.

Fer-blanc - Les avances de Lon-
des pour le fer.blanc ont été constan-
tes et nombreuses. Le prix sur ce
marché serait plus élevé n'eût été les
taux favorables du change. Une avan-
ce a été faite à 62!/c sur ce marché.

Plomb - Le prix du plomb est con-
tinuellement à la hausse, et les cota.
tions ont été augmentées sur la plu-
part des marchés. Par suite d'une
bonne demande le prix local est de
8% à 9c la lb.

Spelter - On fait rapport que la
demande est active et que les prix ont
monté à 10% la ILb.

Antimoine - Ce métal est un peu
plus fmrme avec la base chinoise à
lic la lb. et la variété anglaise à
11/ 2c.

Aluminium - Il y a, dit-on, un peu
de rareté sur ce marché. Prix: 32-33c
la ILb.

LA PEINTURE

Une légère hausse de prix a été
faite sur l'huile de graine de lin, et
il n'y a pas d'amélioration dans les
stocks. Il est impossible de dire,
dans le moment, quand la graine de
l'Argentine arrivera. De l'huile an-
glaise a été reçue, et elle a été prise
Immédiatement par les manufactu-
riers qui ont dans le moment besoin
de plus gros stocks d'huile pour la
fabrication de peinture de l'hiver. La
térébenthine est encore très ferme,
et l'on a éprouvé de la difficulté à se
procurer ce dont l'on avait besoin
pour fins manufacturières. Le mastic
et le blanc de plomb dans l'huile sont
fermes, et il y a eu de grosses ventes
sur place du premier et beaucoup de
commandes ont été prises pour la
dernière.

La vitre a monté au cours de la se-
maine, l'escompte sur la vitre en bot.
tes ayant baissé de 15 pour cent. La
liste de prix pour les glaces est nette.
Les vernis sont fermes par suite du
coût élevé des gommes et de l'huile
de bois chinoise. Les peintures pré-
parées sont également très fermes.
On parle d'une avance dans un avenir
très rapproché pour les peintures mu-
rales. Les shellacs sont fermes.

L'ON A REÇU UN PEU D'HUILE
ANGLAISE; DE LEGERES

AVANCES

Huile de graine de lin - N'eût été
le fait que de l'huile anglaise - en
certaine quantité - est disponible
dans le moment, les prix seraient plus
élevés pour l'huile broyée ici, dit-on.
Actuellement, $2.50 le galion est la
base pour l'huile brute en baril sim-
ple, et les besoins des manufacturiers
sont très lourds par suite d'une af-
fluence de commandes de la part du
commerce pour la peinture mélangée
que l'on doit expédier à des dates fu-
tures. On dit que la graine de l'Ar-
gentine s'en vient, mals personne -ne
peut dire quand elle arrivera. Le ton
est par suite, aussi ferme qu'il l'a été
et aucune réduction -der prix-n'estpv.
bable sur le marché de Montréal,
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Nous cotons:

Brute-

1 à 4 barils . . . . .
1 à 9 barils . . . . .

10 à 25 barils.....
Bouille-

1 à 4 barils . . . . .
à à 9 barils . . . . .

Gl. Imp.
2.50 3.55

2.521 2.574

Note. - Par suite des fluctuations
des marchés de la graine, les maisons
de gros, en ginéral, ne donnent pas
de cotations. La base est très nomi-
naIe.

LA TEREBENTHINE BAISSE UN
PEU DANS LE SUD

Térébenthine - Dans les centres
producteurs du Sud un déclin d'envi-
ron trois cents a été fait au cours
de la semaine, mais il n'y a pas
d'amélioration dans l'approvisionne-
ment et les stocks locaux sont petits.
Les prix restent stables aux prix de
la semaine dernière. La mime diffi-
culté que l'on a éprouvée à obtenir
des stocks depuis plusieurs semaines
est encore manifeste. Les besoins
du commerce sont légers, mals ceux
des manufacturiers sont considéra-
bles pour la saison. Les approvision-
nements de résine ne sont pas faciles
à obtenir, et les marchés sont très
formes. Certaines des variétés qui se
vendent sont surtout difficiles à ob.
tenir.

Nous cotons:

Térébenthine-
GEL Imp.

De 1 à 4 barils . . . . . 2.85 2.45
Par petits lots ..... .......65

(Empaquetage extra)

LA BASE DU MASTIC EST STA.
BLE; LES DEMANDES TRES

FORTES

Mastic - Des ventes plus conald6-
rables que jamais dans les annales du
commerce sont rapportées par les
cercles commerciaux. Ceci a grande-
ment mis à contribution les stocks
de matière première, le blanc et
l'huile étant rares. Toutefois, la ra-
reté n'a pas été grande et le com-
merce se procure des assortimnts
suffisants. La base continue d'être
ferme sans changement.

Mastic Standard:

En barils . . . -

En % barils . . .
Par 100 livres . .
Par 25 livres
Par 12% livres .
En bottes 8 et 5 lb
En bottes 2 et 8 lb
En caisses 100 Ibo

Ai-
des-
sous

5 1 de 1
tonnes tonne tonne

$5.00 $5.25 $5.60
5.15 5.40 6.30
5.85 6.10 1.46
6.10 6.35 1.70

. 6.85 6.60 6.95
s 8.10 8.35 8.70
a 8.60 8.85 10.20
. 7.15 7.40 7.75

ON REMARQUE DE LA FORCE
SUR LE BLANC DE PLOMB

DANS L'HUILE
Blanc de plomb dans l'huile.-

Bien qu'il n'y ait pas ou de hausse
sur le prix du idano de plomb dans
l'huile, les avances continuelles du
prix du plomb en saumon indiquent
qu'il n'y aura pas de baisse de la
hausse. Les commandes prises con-
tinuent d'être considérables, mais le
commerce actuel est peu considéra-
ble. Les prix des 100 livres pour les
variétés ordinaires sont les suivants:
Par lots de cinq tonnes, $16.0; lots
d'une tonne, $17.00 et en plus petite
quantité qu'une tonne, $17.38.
LES PRIX DES VITRES AUGMEN-

TENT; LE STOCK TRES RARE
Vitrm..-4 Des avances sont en vi-

gueur sur les vitres et les glaces,
minces et épaisses. Le march6 a
été très fort depuis quelque temps, et
des augmentations, bien qu'elles ne
soient pas actuellement prévues par
suite de la probabilité de l'arrivée en
plus grande quantité des vitres de
Belgique, ont été faites, en partie
parce que ces consignations n'ont pas
apporté assez de vitres pour remédier
à la rareté. Comme question de fait,
certains marchands n'ont pas de vi-
tre de 20 onces dans les grandes di-
mensions; d'autres n'en ont pas de
plus de 22 pouces.

es résistent à 'lusure"
Essayés une fois - L'on en veut pas

d'autres.
En 1920 Il y aura une plus grande demande que jamais poul'

les produits canadiens. Les gants "Tapatco" sont canadiens.
Inutile de vendre des marchandises Importées, lorsque voul
pouvez vous procurer un article canadien tout aussi bon.

Les gants "TAPATCO" sont faits pour résister à l'usage le
plus dur. Les cultivateurs, Ingénieurs, mécaniciens, hommes de
chantiers et employés de chemin de fer, tous apprécient les
gants TAPATCO.

Placez votre commande immédiatement chez votre mar.
chand de gros.

GANTS ET MITAINES

MODELES-Gantelet, poignet en tricot et haut à bande.
EPA18SEUR8-Epais, moyennement épais et légers.
MATERIEL-Bout en cuir, paume en cuir, mitaines et gants en Jersey

tan, ardoise ou Oxford.

Il s'agit ici d'une ligne qui ne connait
pas de morte-saison - elle se vend tous
les jours de l'année et donne des amis et
un profit à tous les marchands qui les
prennent en stock. Nous fabriquons des
gants pour n'importe quel travail à l'ez-
térieur ou a l'intéreur. - Ce sont den
gants qui sont reconnus partout comme
étant d'une extrême qualité-des gants
qui assurent satisfaction à celui qui les
porte et des "commandes répétées" au
marchand.

. FAITS PAR LA •

American Pad & Textile
Company

CHATHAM, ONTARIO

M -
M
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FIL A LACET (COLLES) EN ILTON
Un fIl de laiton mou, calibres Nos 21, 22, 23 et 24, en rouleaux d'une once et de

deux onces, le paquet pesant cinq livres.
L'automne apportera une forte demande pour le fil à lacets (collets). Com-

mandez-en un approvisionnement assez à l'avance. Prix sur demande.
AUTRES PRODUITS FOURNIS AUX QUINCAILLIERS

Clous Broquetes Vis Boulons
Fil de fer Poignées de portes Crochets à chapeaux Plombe
à clature Fers àcheval et à Paletots Clavettes
Blanc de Plomb Ecrous Mastic

?he ee/ Company ofCndaiu/ed
HAMILTON --- MONTREAL

,BUREAUX DE VENTE A
Hamilton Montréal Toronto Winnipeg. St-Jean (N.B.) Vancouver

Un Iu4um - mnwun, mws~Wsm'U "L Pi lu @uvul", s.v.p.

LES MEILLEURES FOREUSES A TORSION
MORROW Canad:

Faites d'aclIer Sheffield (Anai.) par la Johin MoVow Screw &Nut Co., Limnited - une compagnie msn
tiellement canadienne.

Les foreuses Morrow sont aranu.g
pl t'l,. -a elHi t elles perceront s

plsde trous avec moins d'afffitage.

Achetez de votre marchand de gros le plus proche, mals EXIGEZ LS MORROWS. Les marchands de
gros recommandables ne vous donneront pas de contrefaçonsu.

Usine à Ingersolt, Canada.
En gros seulement de

F. BACON & CO., Agents,
Montr4al, Qué.

Répond à la demande actuelle pour un

Loquet de porte de Grange et de Garage
faisant l'affaire du détaillant et du consommateur

Un article de vente rapide et profitable. Fort, résistant. Joli et commode, fatile à
poser sur n'importe quelle porte. Muni de deux poignées pour ouvrir ou fermer la

pot ae deux côtés. Les fermetures tiendront la porte ou la barrière fermée ou
ouet.Fini émallé avec boulon fait au tour. Garanti.

Nous fabriquons aussi: Vélocipèdes, voitures "Express", autos pour enfanta,, char-
rette et brouettes-JoueU. quincailerie et garnitures de salle de bain. Ecrivez pour

avoilr non prix et des renseignements sur n importe laquelle de nos ]lignes.

heGoron, Manuficactg Compay, Liwa
rues Duchess et Ontario, Toronto, Ontario.

ycL XMM - No 1
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Nova Scotia Steel & Coal CO.
LIMITED

MANUFACTURIERS
ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER jusqu'à 48 pouces de large,
RAILS en "1T" de 12, 18, 28 et 40 livret à la verge,
ECLISSES, ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS
DE FER.

Grosses Pièces de Forges, une Spécialité
Mines de Fer-Wabana, Terreneuve-Mlnes de charbon.
Haute-Fourneaux, Fours A R6varbère à Sydney Mines,

NeE. -Laminoirs, Forges et Ateliers de Finissage
à New-Glasgow (N.-E.).

Bureau Principal: New Glasgow (N.-E.)

UNE HEUREUSE ANNEE
à toua nos clients, tel est le voeu

sincère de

JOHN LYSAGHT, Limited,
Manufacturiers

NEW PORT, Wales et MONTREAL.

A. C. Leslie & Co. Llmted
660 rue Saint-Paul Ouest

MONTREAL.

Lessiveuse à haute vitesse
11CHAMPION"9 de

Une ligne populaire et profitable durant toute F'année.
Vos clients la connaissent grice ài notre publicité

MAXWELL'8 LIMITED, St. Marys Ont.

Feutre et Papier
N'IM PORTE QUELLE QUANTITE

Toitures Goudronnées (Roollng) prêtes à poser.
2 et 3. Papiers de Construction. Foutre à Dou-
bler et à Tapisser, Produits de Goudron. Papier
à Tapisser et à Imprimer, Papier d'Emballage
Brun et Manille, Toitures on Caoutchouc "Favo-
rite" et "Caipitol".

Fabricants du Feutre Goudronné
"BLACK DIAMOND"

ALEX. McARTHUR & CO., Limited
Bureaux et Entrepôts: 82 Rue McGiI, MONTREAL.

Manufacture de Feutre pour Toiture: Rues Mo-
reau et Forsytb, Montréal. Moulin à Papier,
Joliette. Qué.

Qultédaor ve e

MANCHESANDEATL

Nous faisons une spéililté de la fabrication des man-
ches en bois

LA QUALITE D'ABORD a toujours été notre politique
pour tous nos produits.

LES MANCHES DE STILL jouissent dans tout le Do-
minion d'un renom qui les met au premier rang des
articles de vente rapide pour le détallant.

Partout où l'on demande ce qu'il y a de mieux, les
STILL sont en vente.

Il s'en vend plus au Canada que ceux de n'importe
quelle autre *marque. LES MANCHES DE STILL sont
faits avec sein avec des bois canadiens de haute qua.
lité et exceptionnellement résistants: Manches de ha-
che, de pique, de masse et de, marteau. Manches Cant,
Hook et Peavie. Les MANCHES DE STILL donnent
de bons profits au détaillant et une satisfaction par.
faite au client.

J. H. STILL MFG. COMPANY

St. Thomas -- Ontario

Un foulant aux annonceurs, mentionner "Le PrIx Courant, _s.v.p.
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La

Maison

de quincaillerie

en gros la plus

ancienne du

Canada.
" Où

vous avez du

service "

POUR LANNÉE 1920

Puisse l'année nouvelle apporter à tous les

marchands de quincaillerie ainsi qu'à tous

leurs employés tout le Bonheur qu'ils dési-

rent et tout ce qui peut contribuer à accroi-

tre leur bien-être et leur prospérité.

FROTHINGHAM & WORKMAN, LIMITED
199-203 rue St-Paul - - - - - - MONTREAL.

SErIN l.1!

14e .9 mu 1
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RANGES SOUVENIR ET FOURNAISES NEW IDEA

AVEC REsERVOIR

Le Range Souvenir cl-dessus est
d'un modèle nouveau et joli. C'est
un poêle parfait pour culre-Il est
muni d'une porte de fourneau en
verre permettant à la personne qui
s'en sert de voir la marche de la
Cuiss on. Le thermomètre Indique
le degré de la chaleur continuelle.
ment, Il est fini avec un tuyau
émailié blanc dans le haut. Il est
muni d'un réservoir à eau.
On peut acheter ce Range avec ou
sans réchaud.

SANS RESERVOIR

Ce Range Souvenir dennera unservice satisfaisant continuel à lapersonne qui s'en sert, c'est unRange sur lequel on peut compter
continuellement pour un chauf.

- iorne et une cuisson con.sistante.
ce Range est de vènte populaire
et il est vendu à un prix ei modi.que qu'il est à la portée de toutesles bourses.

Les favoris depuis 75 ans chez le marchand et le client.
Les marchands qui vendent des poêles et des fournaises choi-
sissent leur stock avec certains faits en vue. Ils tiennent à
plaire à leurs clients, à vendre un article garanti et à s'assurer
d'un profit dans la transaction.
Nos poêles et nos ranges sont faciles à vendre. Ils sont le ré-
sultat d'années consacrées à les perfectionner d'une façon
scientifique. Vous pouvez honnêtement proclamer à vos clients
leurs qualités supérieures.
Les poêles Souvenir et les Fournaises New Idea sont économi-
ques pour le combustible et le chauffage qu'ils donnent répond
à toutes les demandes. Le cendrier profond et les grilles Du-
plex de la fournaise la rendent facile à conduire et à tenir pro-
pre. Les poêles sont compactes et jolis, avec des garnitures
nickelées, des fourneaux munis de thermomètre. Ils sont par-
fois pour cuire et faire rôtir.
Les marchands d'un jugement sain et sagace apprécient les mé-
rites des marchandises que nous fabriquons. L'on ne peut faire
contre nos produits aucune réclamation justifiée. Ils vous lais-
sent une belle marge de profit et chaque vente que vous faites
vous amène une plus grande clientèle et une plus grande con-
fiance à votre magasin.
Nos prix ainsi que notre catalogue vous seront envoyés sur de-
mande, ou, si vous le préférez, un de nos voyageurs passera
chez vous.

FOURNAISE A AIR
CHAUD NEW IDEA

Cette fournaise est parfaite
pour le chauffage. La boîte à
feu faite d'une seule pièce avec
large rebords, ajoute une sur-
face de chauffe trois fois plus
grande. L'économie de la com-
bustion du combustible fournie
par les grilles Duplex New Idea
(brevetées) qui gardent le ma-
che-fer quelle que soit la di-
mension des morceaux. Un
cendrier très grand empêche
l'accumulation des cendres et le
brûlement des grilles. Les
fournaises New Idea sont ga-.
ranties pour cinq ans.
Faites en 7 dimensions pour 1

convenir à toutes les fins ou à
n'importe quel édifice.

THE HAMALTON STOVE & HEATER CO., LUMITED
SUCCESSEURS DE

VANCOVRNEY TILDEN & CO., LIMITED, HAMILTON. ONT.

75 annEes de succès dans la fabrication.

-En lorivant aux annoneurs, mentionsez "Le Prix Courant", s.v.p.
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ILE BALAI
"THE BEAUTY"

de SIMMS

est celui que
tient à savoir
menageres.

Il pèse 6 onces de moins que le balai
ordinaire, ce qui veut dire une grande
économie d'énergie à la balayeuse qui se
sert du "Little Beauty."

Il est fait pour durer. Il ne répand pas
tous ses brins sur le plancher.

Le manche du "Little Beauty" a le fini
d'un piano, de sorte qu'il est à l'épreuve
de l'humidité, et qu'il ne cause pas d'am-
poules.

Le "Little Beauty" est parfaitement
proportionné,. fait, qui ajouté à sa légère-
té, supprime toute la fatigue du balayage.

Il se vendra à vue, comme d'ailleurs,
tout le reste de la ligne Simms de
Brosses à plancher.
Brosses à poéles.
Brosses à chaussures.

Balais
Petits balais.
Pinceaux à peinture.

Blaireaux

Pour avoir des renseignements ainsi
que nos prix, veuillez écrire à notre suc-
cujrsale la plus rapprochée.

T.S. SIMMS&Co.
LIMITED

Fabricants depuis 64 ans des meilleurs balais et brosses
Siège social: ST-JOHN, N. B.

MONTREAL LONDON TORONTO

0ý

, En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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PAPIERS A TAPISSER STAUNTON
DESSINS NOUVEAUX

COULEURS NOUVELLES
TRAITEMENTS TECHNIQUES NOUVEAUX

FINIS NOUVEAUX
Cette nouvelle période de l'histoire exige des Idées
nouvelles dans la décoration de la maison. Pour cela,
ceq papiers seront trouvés très utiles.

Les Papiers "Tout Rognés"
Staunton

1282TRT

ont considérablement augmenté le commerce des au-
tres marchands. Pourquoi ne feraient-lis pas la môme
chose pour vous ?

STAUNTONS LIMITED
Fabricants de papiers à tapisser

TORONTO

Salles de ventes à Montréal: Chambre No 310

Edifice Mappin & Webb, 10 rue Victoria.

Entrons en Relations!
Plus vous la connaîtrez, plus vous serez convain-
cu que la

PEINITURE

est la ligne logique qu'il faut tenir.

Les relations commerciales nous sont profitables
à tous deux sous ce rapport: nous vous vendons
la PEINTURE RAMSAY, et vous vendez la
PEINTURE RAMSAY à vos clients, parce que
c'est-

"La Peinture -Correcte pour Peindre Correc-
tement"

Ecrivez pour notre proposition mutuelle.

A. RAMSAY & SON COMPANY
Fabricants de Peintures et Vernis depuis 1842

TORONTO MONTREAL VANCOUVER
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LA. BANQUE MOISONS
[incorpor6ge n 1856]

Capital et Fonds de Réserve $9,00,000

Si le progrès légitime de vos affaires
est entravé par le manque des capitaux
nlécessaires pourquoi ne pas consulter
le gérant local de la Banque Molsons.
Il pourrait vous conseiller quant aux
ineilleurs moyens d'obtenir l'argent re-
quis et toute entrevue resterait absolu-
ment confidentielle.

Edward C. Pratt,
Gérant Giénéral.

LA BANQUE NATIONALE
FONDER EN 186

Capital autorisé .... .. .... $5000.000
Capital versé .. .. .. .. .... 200,
Réserve .. .... ........ 2,200,000

Notre service de billets circulaires pour voyageurs
I"Traveliers Choquoe" a donne satisfaction à tous nos
clients; nous Invitons le public à se prévaloir des avan
talles que nous offrons.

Notre bureau jde Paris,
14 RUE AUBER

est très propice aux voyageurs canadiens qui visitent
l'Europe.

.Nous effectuons les virements do fonds, les rembour-
smonts, les encaissements, les crédita commerciaux en
Europe, aux Etats-Unis et au Canada aux taux leis plus bas

Tél. Est 8865

NANTEL & REMIARD
Bois de sciage, brut et préparé, moulures de toutes sortes.

941 DeMontigny Est coin Papineau, Montréal

Office: Tél. Bell St.Louis 6184. Rés. Tél. St-Louis 6185

MILLEN & FRq'DERE
Marchands de bois de sciage de toutes dimensions, Beaver

Board, Grains, Charbon, Bois de Corde, Etc.

1038 Boulevard Gouin, Montréal-Ahuntsic

BANQUE PROVINCIALE
DU CANADA

CAPITAL AUTORISE...........
CAPITAL PAYE ET SURPLUS........
ACTIF TOTAL: au-delà de .. .. .. .. .. .:.. .. .. 840
95 Succursales dans les Provinces de Quibec. Ontario, Nouveau-

B3runswick et de 111e du Prince-Edouard.
CONSEIL D'ADMINITRATION:

Président: Honorable Sir HORMISDAS LAPORTE. C.P.. de la
maison lfflrte-Martin li1mitée. administrateur du Crédit
Foncier Franco.Csnadlen.

Vie-Président: W.-]. CAEBLET, espitalite.
Vice-Présdent: TANCEEDE uàiNvENU, administrateur lake

of the Woods Millng Co.. lmted.
M. 0.-M. BOBWORTH prieuiant de laà(ada Pacfio ocea

Services Limited"
Honorable NEMESE GARNEAU CI.&.«ministre de l'agri-

culture, Conseiller LigisIatit président de la Cie
de Pulpe de Chicoutimi.

M. L.-J.-O. BEAUCEIN, prisidmat de la Udbrsire Deauche.
min limitée.

M. M. CHEVALIER, directeur glairai Crédit Foncier Frano-
Canadl'-.

BUREAU DE CONTROLE
<Comminualroeum)

Président: l'honorable air ALMUCNDRE LACOBTE. C.R..-
Juge en chef de ta Cour du Banc du Roi.

Vice-Président: L'honorable N. PERODEAU. N.P., Ministre
sans Portefeuille dans le gouvernement de Québec, adminis-
trateur «*Montreai Llght, Hei; & Power Consolldated".

M. S.J-.ROLLAND. prisdeat de la Cie de PapWe RoUand.

BUEU-CE
M. Tancrède BIENVENU.

M. J. -A. TURCOT. ietugti&ILS ROE
Oflar.IL C.-A. ROT, Ispecteur .n chef.

Chef 'Bureau dus Crédita".
Auditeurs représentant lus ACtleaalre

IL ALEX DESMARTZAD, MKoritaLM. -A. LARI'U Québee.

BANQUE I'HOCHELAOA
Fondée enu 1874

Capital autoriséi . . . . .10000,000
Capital Versé et Réserve - 7,800,000
Total de lActif - -- 72,000,000

CONSEIL D'ADMINISTRATION:

J.-A. Vaillancourtp Président; I'lion. F.-L.
Béique, Vice-Président; A. Turcotte; E.-
H. Lemay; 1'hon. J.-M. Wilson; A.-A. La-
rocque;_A.-W. Bonner.

BEAUDRY LEMAN, Gérant-général.

291 Succursales et sous-agences en Ca-
nada.

41 Succursales -dans la Cité et le District
de Montréal.

Nous allouons l'intirât au plus haut
taux courant avr tout dépôt de $.00 ou
plus fait à notre Département d'Epargne.
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FINANCES
LA DEPRECIATION DU DOLLAR CANADIEN

"Nous avons acheté comme des fous et avons
payé n'importe quel prix: la dépréciation du dollar
sanadien devait venir un jour ou l'autre." Ainsi
s'est exprmé M' B. H. Cronyn au cours d'une dis-
oussion au sujet du taux du change avec les Etats-
Unis.

"En temps normal, a-t-il ajouté, les achats aux
Etats-Unis sont compensés par les exportations
d'or. La dernière expédition de $20,000,000, faite
par le gouvernement devrait avoir pour effet d'a-
méliorer quelque peu la situation, mais les Etats-
Unis n'ont pas besoin d'or, ils ont tout ce qui leur
faut sous ce rapport, tandis que le Canada et la
Grande-Bretagne, qui unt envoyé ce métal précieux
aux Etats-Unis en fortes quantités pendant la
guerre, veulent maintenant en conserver le plus
possible. Chaque pays doit avoir une réserve d'or
comme garantie et Il n'en existe pas encore assez
en Canada pour pouvoir en expédier en quantité
suffisante. Il faut absolument que notre or nous
reielnna. ,. .-»

M.. Cronyn est d'avis que le change sera .ou-
jours adverse aux petits pays voisins de nations
plus fortes qu'eux. La raison en est que ces petits
pays achètent des marchandises en grande quan-
tité dans les pays voisins et qu'ils deviennent leurs
débiteurs. Comparé aux pays d'Europe, le Canada
est cependant en assez bonne position; le mark al-
lemand par exemple est aujourd'hui lettre morte et
il n'y a guère que la Suisse qui se maintient à la
hauteur de la situation.

"L'argent, continue M. Cronyn est un article
dont le prix est basé sur les règles ordinaires de
l'offre et de la demande. L'intérêt sur l'argent
n'est pas une partie de l'argent lui-même mas bien
du paiement. New-York possède son marché pour
les prêts à demande."

M. Cronyu est d'avis que la seule conséquence
du taux du change.actuel sera de faire débourser
davantage aux consommateurs pour les marchan-
dises qu'ils achèteront. La prine de 10 ou 11 pour
cent sera simplement ajoutée aux prix de vente des
artlcles Importés des Etats-Unis et c'est le consom-
mateur qui paiera cette prime. D'un autre côté il
est probable que sl ces taux sont maintenue, cer-
tains articles cesseront d'être Importés. "Je me de-
mande, dit M. Cronyn, pourquoi le gouvernement ne
met pas l'embargo sur certains articles de luxe. La
prime supplémentaire exigée actuellement tient lieu
d'un tarif de protection, avec cette différence tou-
%Wois que le gogyamement n'en retire pas un sou."

POUR DEVELOPPER LE COMMERCE CANA-
DIEN

Le gouvernement du Dominion a établi des
crédits pour le commerce d'exportation, d'une va-
leur de $156,000,000. La somme de $50,000,000,
avec l'Angleterre pour le bois du Canada; avec la
France, la Belgique, la Roumanie et la Grèce, cha-
cune $25,000,000; et $6,000,000, avec l'Italie.

Plusieurs groupes d'industries canadiennes se
sont organisés pour le commerce l'exportation et
l'association des manufacturiers canadiens en est
venue à tn accommodement avec la fédération des
industries britanniques, afin d'augmenter le com-
merce entre la Mère Patrie et le Canada. Quel-
ques centaines de canadiens représentant des
maisons commerciales d'Angleterre et d'Ecoss
ont formé une association canadienne des manu-
facturiers britanniques et ont établi des succursa-
les à Toronto et Montréal. Bien que le but de
cette association soit d'augmenter les importa-
tions britanniques au Canada, elle influencera le
développement du commerce d'exportation. Déjà
un grand nqmbre d'ordres des pays étrangers ont
été reçus par l'association des manufacturiers de
laine. Les manufacturiers canadiens de vête-
ments pour dames représentant 95 p.c. du com-
merce ont organisé une association d'exportation
de vêtements pour dames et ont des représentants
en Europe.

Depuis le 1er avril, la Cie canadienne d'expor-
tation de biscuits, et confiseries a vendu à la
Grande-Bretagne, seulement, des produits pour
une valeur de $1,000,000, tandis que la somme des
exportations dans tous les pays pour les années
fiscales 1913, 1914,.1915, 1916 et 1917 furent de
$27,112, $43,996, $82,752, $75,206 et $113,187, res-
pectivement.

LE COMMERCE DES ETATS-UNIS EN
VEMBRE

NO-

Le total des exportations et des importations a
atteint pour le mois de novembre des chiffres qui
n'ont été dépassés qu'une seule fois dans le passé.
Le département du commerce a, en effet, annoncé
que la valeur des'exportations est de $741,000,000,
comparativement à $632,000,000 au mois d'octobre
et $532,000,000 au mois de novembre 1918, tandis
que la valeur des Importations se présente à
$429,000,000, contre $402,000,000 en octobre et
$251,000,000 en novembre 1918. Pour les onze
premiers mois de cette année les exportations se
totalisent à $7,242,000,000 et les Importations à
$3,528,000,000, laissant une balance favorable du
commerce qui se présente à $3,714,000,000, soit
$1,000,000,000 de plus que pour la période corres-
pondante de l'anmée précédente.

Yak ]XXIR - Nu 1
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Assurances et Cartes d'Affaires

Assurance Patronale Ab URANC olide Progrès
A SSU A NCEDe" méthodes d'affaires moder,

MaLnufauriers, nes, soutenues par un record, In-

Entrepreneurs, CommerçantsInermudtaimns ql

COMME CIALEtables à l'égard de ses déten-
là4 "Loi deu Accidents du Travail de teurs de polices, ont acquis à la
la Province de Québeo' vous Impose Sun Lite of Canada un progrès
des responsabilité@ sérieuses relative- Un commerce quel qu'il coIt ne phénoménal.
ment aux accidents dont vos employés saurait être solidement protégé, Les assurances en force ont plu
pourraient litre victimes au cOurs de si ceux quI contribuent le plus que doublé dans les sept derni&
leur travail, ainsi quàla rprtoàsosucsnsntasiu res années et ont Plus que triplé
des dommages qui pourraient su ré-daslsozdenèsané.
sulter. "La& Prévoyance" assume pour laIres d'une Police d'Assurance Auj3ourd'hui, elles dépassent de
vous es responsabilités. Elle émet a dite de Protection Commercile. loin celles de toute compagnie
des taux raisonnables, des polices cou- canadienne d'assurance-vie.
rant toutes les reeponsabilité@ du pa- S'adresser pour tous _______________

troni pour les accidents à aus employé& esegeensàl

Pou plus amples renhlgnment& esigeetsàl

Wadreur à "La Préo7anoefl. in rueSF &lVF M

C.GAN& e CANADA LIFE WETR
Diretuw-lnrant ASSURANCE COMPANYW E TR

$Ibo @cl alTORNTOASSURANCE C0.
Fondée en 1861

LA_______________________ Assurances contre Incendie, Assuran-
La Compagnie d'Asuranse tue l'Explosion, l'Emeute, la Déser.
Muuledu ComreganisatIon Civileels Gè

ORO. QONTHIER H-E. MIDOLEY uvuai OmreACTIF, au-dellà de .. .. 7AOOOJ
Ucenolé mst1 Comptable. Comptable Contre l'Incendie Bureau Principals TORONTO

00NTHI 'R MIDGLEY Aci.......6,5,1.7W. M. MEIKLE
Comptables et Auditeurs DEPOT AU <IOUVER- Président et gérant générai

10 rue St. Fre-Xavier, - MONTREAL NEMENT . . . . . ... 5WC .AI Sctar
Téléphone MAIN 3701-9SBra rnia: .B ANRGT trtt

Adresse télégraphique: *GONTHLNT BWa picia: Succursale de Nontréaiî
_____________________179.rue Girouard, Saint-Hyscinthe. si, RUE 8AINT-PiVERRE

___________________________________________ROBT. BIOKERDIU, gérant

Bureau Principal
alnale ode 1: rue Dorchester ouest Assurance Mont-Royal
et T'vnue Union. MONTREAL. Compagnie Indépendante (Incendie)

DIRECTEURS:17reS-uMn4l
J.ardner Thompson, Prési. 1 u tJaMnaa
dent et directeur gérant; Le l'hou. IL-B. Rainvile, Président
wls Laings, Vlce.Président et
Secrétaire; M. Chevalier; A.- P. J. Perrin et J. IL Macdonald,
A.-O. Dent, John En3o; Sir gérants conjoints.

~~~~~ ~~~~Alexandre Lacoste, Wm. biol. _______________

son Macpherson, J.-C. Rim-
mer, Sir Frédéric William. L.-R. MONTBRIAND
Taylor, L.L.D., J. D. Simpson, Architecte et Mesureur,
Sous-Secrét. 230 rue St-André, Montréal.
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AU t.Jaques, MONTREAL. -

Vol. XXKM -No 1



LE PRIX COURANT, vendredi 2 janvier 1920

ASSURANCES
ASSURANCE ORATUITE POUR LES EMPLOYES

Une maison de confiserie bien connue bat la mar-
che au Canada

Les studios Laura Secord de Toronto et
Montréal ont été les premiers à profiter du nou-
veau système d'Assurance par Groupes en faveur
des Employés, système qui vient d'être introduit
au Canada. Cette assurance-vie, confiée à la Me-
tropolitan Life Insurance Co., couvre~'tout le per-
sonnel engagé dans la fabrication des bonbons
Laura Secord.

L'assurance commence à $500 et augmente
de $100 par année jusqu'à concurrence de $1000.

Cette assurance pourvoit aussi à un service
gratuit de garde-malade, ce qui est une caracté-
ristique remarquablement avantageuse de ce sys-
tème.

Toutes les dépenses relatives à cette assuran-
ce sont payées par la Compagnie.

Bien que les studios Laura Secord aient la dis-
tinction d'avoir été les premiers à saisir les avan-
tages de cette nouvelle forme d'assurance, il est
tout probable que beaucoup d'autres compagnies
ne tarderont pas à profiter de cette nouvelle forme
de protection pour leurs employés.

LA PREVENTION DES INCENDIES

Les moyens ordinairement conseillés pour
prévenir les incendies sont au nombre de quatre. à
savoir, mesures préventives, limites fixées, cons-
tructions à l'épreuve du feu et services d'incendie.
Aucun de ces moyena, cependant, ne saurait à lui
seul prévenir une conflagration, et les satistiques
démontrent qu'ils ont manqué leur but dans pres-
que tous les cas.

Ia prévention des incendies a pour but d'en
réduire la possibilité. Cependant, les trop nom-
breux désastres, provenant de causes inconnues et
triviales, paraissent devoir enlever tout espoir de
parvenir à contrôler. les conflagrations par de sim-
ples méthodes préventives. . On a déjà démcntré,
qu'en moyenne. un. seul incendie sur 20,000 se dé-
veloppe au point de devenir une conflagration. Ce
seul incendie est le problème qui exige une solu-
tion. SI, par des mesures préventives, on a réussi
au Canada à- rdut&é les incendies à 100 par année,
rien ne nous assure qu'une conflagration ne résul-
tera pasde ce. ombre.' Tout dépend de la localité
où le .feu sse' déclare et du caractère des environs.
Lorsqüe, fl'y a quelques années passées, une petite

maison de bois de Hull, Qué., prit feu, elle n'en
causa pas moins la terrible conflagration dont Ot-
tawa et Hull eurent à souffrir. Un feu du même
genre qui se serait déclaré sur une ferme isolée,
dans un district rural, aurait été aussi sérieux au
point de vue de l'habitation où il aurait pris nais-
sance, mais il n'aurait pas causé la destruction
partielle de deux cités. Pour empêcher les confla-
grations, par conséquent, les mesures préventives
ne doivent pas seulement tendre à diminuer la
possibilité des incendies, mais encore tenter de fi-
xer des limites aux feux isolés qui, pourraient se
déclarer

COMBATTRE OU PREVENIR L'INCENDIE

A l'exception de Londres, Paris et Berlin, les
villes européennes ne sont guère pourvues d'appa-
reils perfectionnés pour combattre les feux. On a
préféré dépenser de l'argent à surveiller la cons-
truction et l'entretien des édifices. Le Canada,
par contre, s'est muni de ce qu'il y a de plus per-
fectionné et de plus effectif sous ce rapport. Les
équipes de pompiers, les pompiers et les accessoi-
res des Etats-Unis sont incomparablement supé-
rieurs à ceux des autres pays. La mentalité cana-
dienne diffère essentiellement de celle des peuples
d'Europe. Le public canadien ne conçoit pas que
prévenir vaut mieux qu'éteindre. Il s'ensuit que le
maintien annuel du service des pompiers coûte, en
moyenne, $1.43 per capita, les pertes causées par
le feu atteignent le chiffre de $2.96 per capita et
les primes d'assurance $1.18, dépenses qui ne sont
respectivement que de 21 cents,'71 cents et 26
cents, dans les pays d'Europe.

LANTERNES ET FEUX

En septembre, on rapporte que trente-cinq
cultivateurs ont vu leurs granges détruites par le
feu avec tout le contenu. Leur travail de la saison
est perdu ainsi qu'une grande quantité de produits
alimentaires.

Voici bientôt la saison des jours plus courts
où les cultivateurs sont obligés de se servir de lu-i
mière pour leur travail du matin et du soir aux
alentours des bâtiments. Il est beaucoup plus pru-
dent d'avoir des tablettes permanentes ou des con-
soles pour y déposer la lanterne. Une lanterne est
sujette à tomber et lorsqu'un commencement d'in-
cendie se déclare dans une grange il est presque
impossibl.,de'l'étéfndre. Ún peu de soin peut pré-
v.0ir la perte des économies de toute une vie
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Tii. Est 8463

HECTOR PIQUETTE
Marchand de peinture, ferronneries, etc.

Entrepreneur-Pelntre.

292 rue Wolfe, MONTREAL.

Téi. Bell Est 1927

O. HOGUE & CIE
PLOMBIERS ET COUVREURS

En Tôle, Gravois, Métal, Ardoise, Etc.
Ouvrages Garantis et à prix modérés.

526 rue Maisonneuve, - --- .MONTRE.AL,
Près de la rue Ontario.

Tii. Est 7963 AIR GRATIS

J. ART. MAILHOT
Réparation de Pneus d'atUtomobiles et accessoires.

Ouvrage exécuté par des experts.

902 DeMontigny Est, MONTREAL.
Coin Champlain

Tii. Est 4410. Rés. 1373 rue St.Hubert, Tii. St-Louis 9905

PA A. ASQELIN
Manufacturier et marchand de fourrures.

632 rue Dorchester Est, MONTREAL.

Téi. Lasalle 1606

H. PEPIN
Marchand de chaussures et valises, etc.

Réparages faits avec soin.
569 rue Ontario, près Lasalle, Maisonneuve.

Téi. Main 2709

P. E. BROWN
IMMEUBLE

P. Desiauriers, gérant.
97 rue St-Jacques, MONTREAL.

Téi. Est 4880

J. A. JANEIlLE
Pàtisserie de choix, gâteaux de noces, une spécialité

442, rue Ontario Est, MONTREM..

Tii. St-Louis 4378

NORBERT LE VEIL
Patins-Automobies. et, Hockey. Réparation de traînes

sauvages. Patins posés et aiguisés.

441 Duluth Est,MO T E4,

Z, HOTTE
RESTAURANT ET EPI<ÇERIE

Dépôt de lait, crée et beurre. Ugumes de choix.
Tabac, Cigares, Cigarettes, Etc. Etc.
Liqueurs douces. Articles d'école.

Bonbons et chocolats de toutes sortes.
622 rue Panet MONTREAL

Téi. Lasalle 1192

O. DAOUST
BOUCHER-EPICIER

Viandes et Légumes de choix.
177 Lafontaine, coin 4iême Avenue,

MONTREAL.
Téi. Est 3476

J. H. DURAND
BOUCHER

Viandes de premier choix, Boeuf, Lard, Agneau, Volailles.
Beurre, Fruits, Légumes, Epicerlea, une apéclilté.

850 Lafontaine, coin Maisonneuve,
MONTREAL.

Téi. Est 799-4928

KERULU & ODIAU
LA PATISSERIE FRANCAISE

Restaurant - Tea Room
Glaces, Sorbets, Petits Fours, Chocolats et Bonbons.

Spécialités pour Banquets, Mariages, Réceptions, Cuisine
pour la Ville, Charcuterie Fine, Patils de

Volaille et Gibier.
172-176 rue St-Denis, MONTREAL.

Casier Postai 207 Fondée 1558l T6i. Victoria 395

T. PREFONTAINE & CRE
Bels de 'Sciage. Spécialité: Plancher dé bois franc.

831 rue Charlevoix, MONTREAL.

Tii. Lasalle 2028

J. A. BARITEAU
EPICIER

Epicerie de choix. Granit, Aluminium, Etc.
59 rue St-Germain, MONTREAL

Téi. Victoria 1414

R. SENECAL
EPICIER

Fruits et Légumes de choix.
280 rue Gait, VERDUN
Téi. St-Louis 1153

DENIS FRERES
Ferronneries,, Peintures, Vitres, Granit, Ferblanteries, Etc.

- Potage de vitre avec soin.
1284 rue St-Denis, MONTREAL.

Tii. Bell St-Louis 5544

O. FOURNIER
EPICERIE DE FAMILLE

Provisions de tou tes sortes. Spécialftés: Beurre, Oeufs.
Fleur, Bonbons et Liqueurs.

92Benville, MNRA
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Norptb/er, Electrk
LA LAVEUSE ELECTRIQUE

"EASY"
Tout ce que son nom implique !
FACILE A CONDUIRE: Vous n'avez qu'à la
raccorder à la douille ou au réceptacle, à pla-
cer le linge dans la cuve avec du savon et de
l'eau; ensuite tirez le levier et votre lavage est
commencé. Dix minutes après, ramenez le
levier, enlevez le couvercle et votre linge est
prêt à être essoré.

Placez le linge dans l'essoreuse et à l'aide du
levier, l'essoreuse peut immédiatement être
mise en mouvement, arrêtée ou faire le mou-
vement, arrêtée ou faire le mouvement con-
traire.

FACILE A NETTOYER: Il n'y a pas de coins
où la saleté puisse se ramasser et la surface
intérieure est aussi polie que du verre. Une
soupape de retenue est placée dans le bas de
la cuve pour que l'eau puisse être vidée ou rin-
cée facilement.

LAVEUSE EASY MODELE "F"

FACILE A COMPRENDRE: Les deux le-
viers à l'intérieur de la cuve sont munis de
pompes à faire le vide qui refoulent l'eau
savonneuse à travers le linge faisant de
cette manière sortir la saleté, sans l'usure
et le travail dur de la planche à laver à l'an-
cienne mode.

La laveuse EASY est actionnée par un mo-
teur de 1/8 H.P., protégé contre une sur-
charge par une courroie raccordée à la
laveuse.

FACILE A VENDRE: Sa jolie apparence,
LAVEUSE EASY sa construction pratique, la facNlité, et le succès de sa mise enMODELE "C"

Montrant les pompes par le opération se voient immédiatement. La laveuse EASY est l'une
vide. des meilleures propositions de vente offertes au marchand

aujourd'hui. Faites-les connaître à votre clientèle.
Ecrivez à notre maison la plus rapprochée pour avoir notre
attrayante proposition ainsi que notre brochurette descriptive.

.Nort/er, Electr;c Coumpany
LIMITED

Montréal Ottawa London Régina Québec Toronto Winnipeg
Calgary Halifax Vancouver Edmonton

En écrivant aux annon..urs. mentionnas "Le Prix Courant", .v..
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