e

TISSUES & OO0ODS
EDITION DE LUXE |
MoNTREAL JulLltet 1910

e
\‘t

NoTRe NouveLLe DEMEuRe =  Our NEw HOME




TISSUS ET NOUVEAUTES

7

Ligne Victor pour I’Automne offerte maintenant.
Splendide Assortiment de Costumes d’Automne,
Manteaux, Jupes.

Vous devriez étre le premier dans votre ville i vendre la

JUPE

“Every Size Maternity”

Manufacturée au Canada exclusivement par nous.

Jupe “Every Size Maternity, “réellement Elégante et Confortable.

Employée comme une jupe ordinaire, Toute femme I'ajuste facilement i sa
sans cordons ni élastiques, ete, sur propre mesure. C'est la_ simplicité
I'abdomen. Tombe A plat en avant méme, L'ajustage se fait par un ar-
et uniformément autour du bas. rangement unique des deux cotés.
Nombreuses qualités de vente au Recommandée par les autorités mé-
détail et bons profits. dicales.

La Jupe “Every Size Maternity™ est une Création pour le commerce.
Elle se vend beaucoup de l'autre coté de la frontiére; c'est un succes
partout ol on l'introduit au Canada.

La Jupe “Every Size Maternity ™ sera annoncée, cet automne, a vos
clients dans les principales Publications Canadiennes.

Préparez-vous a la Demande.

Une belle brochure, d t tous les renseig ts sur la Jupe *“Every Size
Matemity™ sera fournie aux détaillants pour qu'ils la distribuent parmi leurs clientes.

Notre ligne d’automne entiére est la meilleure que nous ayons déja eue.
Attendez que nos voyageurs vous offrent la lingerie et les blousesVictor.

The Victor Manufacturing Co., Québec

Seuls Manufacturiers Canadiens des Jupes “ Every Size Maternity "

)
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¥ busrantees Qualit

(| Mercenes satisfaisant les demandes des
hommes les plus difficiles.

( Voila ce que nous tenons, et une expé-
rience de plus de vingt ans nous met a
méme de vous founir n'importe quel

article dans cette ligne.

(| Attendez nos voyageurs. lls vous re-
cherchent et peuvent aller vous voir a
I'improviste et vous présenter un assor-

timent complet.

Matthews, Towers & Company

MONTREAL , CANADA.
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Rapport de la Sixiéme Convention Provinciale pour la Province

de Québec, de I'Association des Marchands

Détailleurs du Canada.

La Sixitme Convention Provinciale, pour la Province de

o 'Association des Marchands Détailleurs du Canada

Québee, ¢
s'est ouverte, Mercredi, le 20 juillet, i Montréal, au No. 80 de
la rue Saint Denis, dans 'édifice du “PRIX COURANT". Un
bon nombre de dilégués des différentes parties de la Provinee
étajent présents dés dix heures. Cette Convention a remporte
un sucees sans précédent

La séance ue 'avant midi a été consacrée A la réception et
A l'enregistrement des délégués dont les noms suivent

MM. Odile Gagnon, Bordeaux; Gilbert Verville, Montréal
P. J. Coté, T. Béland, et L. 12 Martel, Québec; O. Lemire, Mont
r ; Jobkn J. Boyer, Québ I. A. Lavochelle, Black Lake; J
G. Watson, Montréal; E Turcotte, Bast Broughton; P. K
Beaudoin, Thetford Mines; Arthur Léger, W. U. Boivin, L. A
Picard, J. N. Aumont, M.D., J. G. Ad. Filion, J. Bureau, Mont
réal; E. M. Trowern, Toronto; J. O. Houle, Chateauguay; Wil
frid Laurain, Borda-Plouffe; L. P. Robitaille, Québec; Nelson
Lalande, Montréal; J. A. Chicoine, St-Charles, Riv. Richelieu
B. W. Ziemann, Preston; Henry Walters, Ottawa; L. P. Ven
ne, J. P. Gervais, Louis Adelstein, A, Renaud, Bruno Charbon
nean, J. A. Beaudry, A. Rouleau, J. E. Bénard, Eug. Desjar
dins, A. Sarrazin, A. Laniel, N. Séguin, M.P.P, J. A. Labonté
0. Normandin, Montréal, etc., ete.

On procéda ensuite & la Réception des Résolutions devant

dtre considérées par la Convention, puis i la formation des Co

mités avec le résultat suivant

COMITE
vinciales

M. P. 1 Coté, Président; MM. P. E. Beaudoin, O. Gagnon, J
G. A, Filion, N. Lalande, E. P. Ronayne, N. 8éguin, A. Laniel

COMITE “B"
dérales:

M. J. O. Gareau, Président; MM. L. E. Martel, Art. Léger, J
A. Larochelle, 1. A. Picard, 0. Normandin, H. Walters

COMITE “C"—Chargé de faire rapport sur les questions
('intérét général pour le commerce,

M. T. Béland. Président; MM O. Lemire, J. O. Houle, G
Verville, J. G. Watson, A. Rouleau, Eug, Desjardins, E, Cha
put, A, Sarrazin

—Chargé de faire rapport sur les questions pro

Chargé de faire rapport sur les questions fé

COMITE "D Chargé de faire rapport sur différents su
jets intéressant les diverses sections du commerce

M. ) Turcotte, Président; MM, W. U, Boivin, J. J. Boye
1 N Aumond, J. A, Chicoine, P. J. Coté, P. J. Gervais, A. Sar
razin, J. E. Bénard

COMITE
4 apporter 4 la Constitution

M. J. A Doré, Président: MM, J. G. Watson, E. M. Trowern
3. W. Ziemann, J. A Beaudry

La séance de aprés midi s'est ouverte & 230 hrs p. m., el

K Chargé de faire rapport sur les changements

un grand nombre de marchands de Montréal y assistaient
M. W. U. Boivin, ler Vice Président, présidait I'assemblée
en l'abzence du Président, M. L. ¥, Hébert, retenu chez lui par
I maladie
Aussitot aprés l'ouverture de la séance, M. Arthur Léger
Président de la Succursale de Montréal, souhaita la bienvenue
aux délégués présents, de la manidre suivante: —
Messieurs: —('est un extréme plaisir pour nous, Montréalais
de voir anjourd’hui réunis ici un grand nombre de délégués de
I'Asscciation des Marchands en Détail.  Au nom de la Section

montréalaise j'ai 'honneur de vous souhaiter une cordiale
bienvenue J'espére que votre séjour parmi nous vous sera a
tous les points de vue agréable et intére:

Cette Convention vous a attirés au milieu de nous pour par

sant

tager nos travaux dans un esprit de solidarité, Quel est, en
effet, le but de nos Conventions, sinon celui de fomenter

entre comme
En nous rapprochant les uns des antres, nous apprenons i nous

cants cet esprit de solidarité qui profite a tous

mieux connaitre, et hanger nos idées, et c'est de leur cho

que Jaillit la Jumiére. Dans la discussion de nos intéréts

comuiuns, nous trouverons des @ mts de suceds, les solu
tiens du probléme si difficile du commerce moderne Sous
ce rapport, nous estimons que Montréal offre & ceux qui vien
nemt du dehors, un vaste champ d'observation
géographique, notre cité est appelée & rivaliser un jour avec
les plus grands centres commerciaux du monde. Aussi ne

Par sa position

faut-il pas trop s'étonner gi elle compte dés maintenant 600,000
habitants avec les nouvelles annexions
Sept on huit grandes compagnies de Chemins de Fer se dis
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“GORDON”
GARANTL

TISSUS ET NOUVEAUTES 8

PARAPLUIES “GORDON”
GARANTIS

Envoyés avee plaisir en approbation.

Mettez-vous toujours en stock des parapluies Garantis ?
N'est-ce pas absolument évident que vous vendriez plus
de parapluies, et & meilleurs prix, si toutes les parties

de chaque parapluie étaient garanties ?

Toutes les parties du parapluie Gordon sont garanties.
La couverture est en pure soie botillie — qui ne se fen-
dille pas, ne se coupe pas et n'est pas marquée par le
séjour en magasin,

Les montures Gordon sont en acier Birmingham garanti,

le meilleur acier au monde. La Monture Gordon est la
—

plus compacte qui existe ; I'extenseur se cuse dans la

baleine évidée quand le parapluie est fermé, ce qui fait

que c'est le parapluie qui s'enroule absolument le plus

serré,

Nous garantissons que le Gordon est sans défaut — et
nous garantissons d’échanger, au bout d'un temps rai-

sonnable, tout parapluie trouvé défectueux.
— —_—

Nous n'avons pas de voyageurs, Conservez cette an-
nonce et réfléchissez A cette idée de * garantie du para-
pluie.”” Ecrivez-nous directement et nous vous indique-
rons nos prix. Etant donnée la haute qualité du

« GORDON," nos prix sont excessivement bas,

The ECLIPSE UMBRELLA CO.,

100, rue Latour, Montreal.
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putent l'entrée de notre ville des Connpa

I en est de mém
gnies électrigues pour la production de la force motrice. L'a
grandissement gigantesque de notre port dans ces dernidre
années suffit & peine aux exigences du trafic, ¢t Montréal
comme port, aura avant longtemps 'imjortance des ports de
Liverpool, d'Anvers, de New-York Il est permis de le pré
voir dés & présent

Ces progrés sont, & vrai dire, tout récents, lls datent & peins
de quinze & vingt ans. Nous les devous & une poignée d'hom
mes énergigues et prévoyants Ils connaissaient les vastes
ressources de notre ricke pays; ils les ont fait connaitre au de
hors et ont préparé les voles pour que notre commerce aug
mente en étendue et en valeur Oul, ils ont fait savoir au de
hors notre richesse, et cette richesse attire maintenant 'at
tention des capitalistes du monde entier Et nous devons nous
en féliciter, puisque les capitaux du dehors nous arrvivant
nous pouvens développer plus siirement l'exploitation de nos

immenses ressources naturelles

NOUVEAUTES

pour la Province de Québec

Annuelle du Bureau Provineis
dans l'intérdét de 'Association, ¢'est travailler dans
notre intérét i tous, VIVE L'ASSOCIATION !

M. . (. Lariviere, ler Vice Président de la Chambre de Com
du District de Montréal, souhaita également la bienve

Fravailler

merce
11 dit que 'institution qu’il avait 1'honneur
souhaiter la bienve

nue aux délégués

de représenter avait beaucoup de plaisir
nue aux marchands de la Provinee qui avaient bien voulu tenir
eur Convention & Montréal. 11 insista sur la néeessité de l'or
ganisation, et dit que les différents corps publics étaient tou
jours préts & donner leur appui & ceux qui cherchaient le bien
de tous

M. Thos. Brophy, de la maison Brophy, Parsons & Hodden
Limited, Président de 'Association des Marchands de Nouveau
ros, présenta aussl ses bons souhaits aux délégués
présents. 11 dit qu'il connait le travail accompli par I'Asso
clation des Marchands Détailleurs du Canada, et ajouta qu'il
donnait entidrement son appui & la suggestion qui a été faite, o

tés en (

M W U

Elu Président du Bu

BOIVIN, Montréal,

au Provineial pour année

1910-1911

Les conditions du commerce ont bien changé depuis quelques

années, comme on a pu le voir. Nous avons progressé et nous

ms continuer dans la voie du progrés sans nous arréter

U'ne Association comme la nétre s'imposait done pour ré
pondre aux nouvelles conditions qui font que la lutte, la con
currence devient plus Il nous faut garder

nos positions sur lesquelles on voudrait empiéter, défendre nos

de

we chaque jour

droits et combattre les privileges que certaines gens voudraient

s‘arroger 4 notre détriment

Serrons-nous done tous autour de notre Assoc
Soyons persuadés que

ation qui nous
a déja rendu les plus signalés services
la lutte contre le commerce de détail n'en est qu

ses débuts,
et quil nous faudra livrer ou accepter encore hien des com
bats avant de remporter la victoire final

81 nous voulong vaincre, ayons une Association forte et vi
goureuge, enrdlons tous les Marchands en Détail sous sa ban
niére. Que ce soit le mot d'ordre de la Sixidme Convention

Marchands de Gros et les Marchands de Détail
Il existe, ditil,

Savoir que les
devicient s'unir et travailler en harmonie
plusieurs questions de la plus haute importance qui sont la
cause de certaines frictions, mais si les Marchands de Gros et
de Détail voulaient se donner la peine de se rencontrer pour
discute: ces questions, il est certain que ces différends seraient
promptement réglés & la satisfaction de tous

M. W. 17, Boivin répondit d'abord aux souhaits de bienvenue
qui venaient d'étre exprimés, puis dans un discours que nous
regrettons de ne pouvoir publier in extenso il fit des sugges
tions trés heureuses et trés pratiques qui furent vigoureuse
ment applaudies

M. T. Béland, délégué de Québec, prit la parole en ce
termes

Messieurs les Présidents du Board of Trade, de la Chambre
de Commerce, des Associations des Epiciers, des Nouveautés,
des Marchands de fer en gros et autres,
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Les
ubans en Soie

GARANTIS GRAND TEINT
Augmenteront votre Commerce de R ubans.

Quelques semaines aprés notre premicre exhibition de Rubans sur ce marché, nos
affaires ont pris de grandes proportions. Nous avons étudié a fond la situation du
Commerce des Rubans, et les lignes choisies dans le stock de notre Compagnie Améri-
caine sont reconnues comme vendables et profitables aux marchands canadiens. Partout
ot elles ont été offertes, nos Sélections et nos Valeurs ont été appréciées.

La Mode est en faveur des Rubans, et nos valeurs et sélections accaparent les
affaires.

Nos Marchandises ne sont pas 4 bon marché, mais elles représentent une bonne
valeur. Nous vendons des Rubans garantis sur lesquels on peut compter, Rubans qui
établissent des affaires permanentes et vous rapportent des profits.

NOUS TENONS DES STOCKS A

TORONTO, WINNIPEG, MONTREAL,

DANS VOTRE INTERET.

¥&> Nos Voyageurs offrent notre assortiment dans tout le Canada.

Examinez leurs échantillons, ou écrivez-nous directement en nous donnant un
ordre ouvert.




Laissez moi vous remercier de votre prése

d cloglensre iroles que vous avez bien voulu prononcer i

notre égard et vous féliciter de votre délicate attention envers
Association des Marchands Détailleurs du Canada Ceel dé
montre, Messieurs, qu'il se fait un ranprochement dans toutes
es classes du commerce qui convergent vers 'idéal projet de
1 fédération de toutes les hranches du Commerce et de I'Indus

trie de notre bean pays. Ce qui semble 8tre pour vous, Mes

enrs, un acte de itoisie nous parait & nous, Marchand

M. P COTE, Québed
Elu tor Vies-Président du Bureau
Provineial pour V'année 19101911

Détailleurs da Canada, le premier présage de la réalisation de

rand projet que nous caressons depuis déjd plusieurs an
Hees et qui est notre seule ressource pour reprendre notre

phére d'influence dans e

grand consell de notre jeune pays

dont Favenir sannonee si grand et si beau, quoique le dévelop
pement de ses ressources ne soit qu'a son début et a peine com
mencé,  Laissezamci vous dire, Messieurs, que nos intérats sont
identiques et que le sucets des uns assurera celul des autres

Comme il apparalt sur le pr

amme, qu'une conférence doit

étre donnée sur ce sujet, je ne veux pas antieip

mais laissez

moi senlement vous dive de quelle force jouirait une telle fé
dération par le nombre et le canital en unissant le Manufac
turier, le Commergant de gros ot le Commercant de détail; j
voudrais aller encore plus loin

ar je crois et suls certain que
cette phalange d’hommes distingués et Marchands de 'avenir
(je veux parler des Commis-Voyageurs et de tous les employés
de nos maisons d'affaires du pays) une fois réunis, formera
une force formidable avec laquelle il faudra compter

Votre concours étant indispensable pour la réalisation de ce

grand projet, laissez moi vous dire en terminant que votre pré
ence parmi nous me fait espérer que vous aussi, Messieurs
vous mettrez cette question a4 'étude dans vos conseils; et si
ces quelques remarques peuvent avoir coopéré A la réalisation
de ce grand projet si ambitionné par I'Association, je croirai
woir 616 utile aux Marchands de mon pays

M. P J Coté, dé de Québee, prit la

mes

Merci Messieurs

role en ces ter
Messieurs:-U'ne réunion aussi importante que celle qui nous
falt, nous rencontrer aujourd'hui ne peut étre que trés profita
ble au commerce de détail dans notre province. Les liens qui
unissent les détailleurs de Québec & ceux de Montréal et des
antres villes ne doivent pas étre ignorés

La prospérité du commerce ne saurait se borner aux limi
tes restreintes d'une cité, il est de toute nécessité que les mé
mes intéréts rencontrent partout les mémes succds dds A la
méme protection A protection du commerce de détail A
e peut étre différente pour le méme commerce A

Montréal

TISSUS ET NOUVEAUT

Québec, aux Trois-Rivies Sherhrooke et ailleurs. Nou

marchons tous vers le méme but: donner & notre clientéle 1o
plug grands satisfaction possible tout en faisant profiter les
affs

Chacun de nous isolément ne peut se prévaloir de force

capitaux investis dans

ir

sz puissante pour surmonter tous les obstacles que nous ren

controns en affaires. Je ne veux pas dire par 1a que je v

d'un weil ja'oux la loyale compétition qu'un confrére honnéte

peut faire & chacun de nous Le soleil Init pour tout le mon

de et chacun a droit & une place sous le soleil. Mais, mes

sieurs. lorsqu’on est témoin, chaque jour, de ces entraves que
des étrangers & notre pays et & nos moeurs ne cessent de nous

suseiter, je prétends gue nous, marchands détaillenr nous

devons sans tarder réagir et nous protéger

L'une des plus grandes plaies que nous ayons A combattre
c'est le colportage I'ose espérer que la présente convention
trouvera le reméde qui nous débarrassera tte concurren

ce injuste
Notre excellente population des campagnes n'est | \S8eZ en

garde contre le commerce des colporteurs. 11 m ble que

nos braves cultivateurs devraient étre mis sur gardes
Aussi, nous devrions prendre tous les moyen hles pou
leur faire comprendre que toutes les paroles 1 1ses du oo
porteur ne sont que de faux appits pour ¢ e marchan

souvent trompense aun détriment d loeal hon
nite.  Lorsque nous aurens réussi a fa araitre le col
portage, le marchand du village anra me de crédits dans
es livres, il encaissera plus d el ses eréanc nau

pont pas A& lui erder les ennuis d'une demande de cession

L'argent gui sort de la cassette du enltivateur pour payer

vendeur ambulant s'en ira chez le marchand honndte et In

assurera le sueeds a len de la ruine bien s

nven

A l'instar des Chambres on Bureaux de Conumerce, travail

lons sans reliche & la protection du détailleur, non pas pour

M. J. A. BEAUDRY, réélu
Seerétaire du Bureau Provineial pour

I'année 1910-1911

pressurer, mais pour étre le juste intermédiaire entre le mar
chand de gros, le manufacturier et le consommateur

Je parlais en commencant des liens qui unissent Montréal et
Québec. Je profiterai de la circonstance pour essayer de dé
truire cer
dant 2
de la prospérité de la métropole commerciale. Non, Mes

pines idées qui ont été publiées récemment et ten

faire croire que, nous, Québecois, nous serions jaloux

sleurs, loin de nous tout aceds de jalousie. La prospériié de

Mantréal nous réjonit, nous ¥y applandissons et sommes fiers
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A ~
L’entrepol ‘Des Nouveautés

De Vente Courante au Canada Desu‘e VOUS Attelndre
Ea i ——— Avec de Forts Argumenls =

Pour de FORTES Affaires d' A utomne |

FORT par ses Facilités d'Achat

Montréal. le Centre Distributeur, au Canada. de Nouveautés Importées
et Produites au pays.

FORT par les Qualités

Acheteurs d'une expéricnc: compli‘te. pussédan( des connaissance tech-

l’l;qu!!. im‘]inpensahlea pour Ob"'l‘\il dt! marc‘\andiszs d: VJIC\.II’. ]

FORT par les Quantités

Immense assortiment de marc‘\andis:ﬁ tenues en MocL assurant des livrai-

sons de bonne heure et donnant .‘ah!factiun pour le réassortiment.

HUIT DEPARTEMENTS PLEINS D'ACT IVITE

UN ETAGE POUR CHACUN

Dépt. A.—Indiennes et Ginghams, Flanelles et Dépt. D.—Merceries pour Hommes et artic les
Flanellettes, Cotonnades, pour costumes et dou

pour Ouvniers, elc., el
blures, etc., et
Dépt. E. - Anticles de Tablette et Accessoes

Dépt. B.—Cotonnades et Tissus pour Draps de ’
Nouveautés, etc., el

Lit, Tissus pour Chemises et Denims, Cretonnes X
et Coutils, etc Dépt. F.—Bas et Sous-Vétements, Lingerie et
Dépt. C.—Tweeds ¢t Etoffes pour Mantesux, Conlections pour Dames, etc.. etc

oiles e sselines Nouveautés, etc., et . )
Ve @ Maonsiostomms THARNORIR, (S5, S8 Dépt. G.—Tapis, Prélarts, aricles de Literie et

Dépt. CX.—Etoffes Robes et Soieries, elc Rideaux, etc., et

Ordres par Lettres ‘

EXECUTES PROMPTEMENT et SOIGNEUSEMENT par des hommes ayant I'expérience du [

commerce de détail. Prix cotés et é hantillons soumis p

NOS VOYAGEURS SONT MAINTENANT EN ROUTE AVEC DES
ECHANTILLONS des NOUVELLES MARCHANDISES D'AL '"TOMNE.

_Alphonse Racine & Co.

MONTREAL.
OTTAWA MANCHESTER, ANG. QUEBEC
111 rue Sparks 11A Albert Square 234 rue St-Joseph

bt , ¥
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d \ osperite. 81 parfols nous élevons la voix, ¢'est gue
nous aimons & avoir notre quote part des améliorations publi
mes. Nous voulons aussi voir Québec grand et prospére. Pa
le jalousie, mais, disons le mot, un peu d' HOUS Porte
croire qu'il est temps que la prospérité nou gue Est ce
que New York, Chicago ont cessé de prospérer lorsque d'autre
villes ont surgi sur le territoire américain en obtenant un d¢

f

|

Auditeur du Bureau Provineial pow

Pannée 19101911
veloppement merveillenx? 11 en sera de méme pour Montréal
et Quéhe Je ne crains pas daffirmer que le dévelop;ement
commercial et industriel de Québee contribuera & la prospérité
de Montréal, et, Messieurs, nous nous en réjouirons

Je ne veux pas prolonger ces quelques remarques, les tra
vaux de la Convention sont trop précieux pour les retarder da

Laissez mol vous dire en terminant que les membres
de la succursale de Québee sont trés confiants dans le succes
des travaux de cette Convention et souhaitent qu'il en résulte
e plus grand bien possible Les résolutions qui seront adoj
tées & la suite des délibérations devraient, dans mon humble
opinion, étre publiées en un petit pamphlet tiré & un assez
grand nombre d'exemplaires pour nous permettre de faire

connaitre aux marchands qui ne font pas encore partie de 1'As

sociation les travaux qui font le sujet de nos délibérations et le
but que nous désirons atteindre Nous n'avons pas honte de
notre Association, faisons la connaitre le plus possible et nous

inscrirons, j'en suis certain, une foule de nouveaux noms dan
nos registres

Merci, Messieu pour votre bienveillante attention

M. J. G. Watson dit qu'il est nécessaire qu'un rapproche
me ait lien entre marchands de gros et marchands d

détail, qui ont beaucoup d'intéréts communs et qu'il leur sera
tacile de s'entendre
M. B W

de son but, de sa

Ziemann parle de 'organisation de

Association

nécessité et passe en revue ce

qu'on peut attendre d'elle

qu'elle a ac
compli et ce

M. E. M. Trowern renseigne la Convention sur le travail
qui a 6té fait & Ottawa pour obtenir le rejet des bills relatifs
wux Sociétés Coopératives et parle des avantages que retirera

le commerce de la nouvelle loi sur les ententes commerciales
M. H. Walters dit qu'il est venu spécialement d'Ottawa pour
décl

er & la Convention que le Bureau Provincial de Quéhec
a plus contribué que le Bureau Provincial d'Ontario & la légis
lation fédérale concernant le commerce
chands de Québec.

Il en félicite les mar
la provinece de

NOUVEAUTES

Gareau constate les progres faits par 'Association

t il est uré quelle ne s'arrétera pas & mi-chemin. Tou

les membres travailleront & la rendre plus prospére encor
maniére & en faire une Association puissant.

M. J. A. Doré, parlant au nom de la Section des BEpicier
affirme que les épiciers de détail feront leur part de travai
pour développer la foree de I'Association et qu'i seront heu
reux de s'entendre avec les épiciers de gros pour que leur
relations commerciales soient des plus agréables of des plu
facile

1 erétaire, M. ). A. Beandry, présente son rapport qui se
lit comme su

Montréal, 20 Juillet 1910
M. le Président, MM, | Membr du Bureau Provincial

Messieurs,—Ce m'est un grand honneur de vous féliciter de
voltre présence A Sixiéme Cenvention Annuelle du Bureau
Provineial, pour la Provinee de Québec, de notre Association
le suis convaineu que tous vous n'‘aurez qu'a vous louer d'a
voir laissé vos affaires pendant denx jours pour assister aux
délibérations de cette Conventicn

Malheureusement, les marchands en détail ont négligé pen

dant trop longtemps, de fa
A S50
pendant, la

appel autant qu'ils 'auraient da

a leur ation pour remédier A leurs différents griefs. Ce

voix de quelques mis

fonnaires qui, depuis s

ans, n'ont cessé d'exhorter les marchands i se former en asso

ciation a commencé & produire résultats, U'n ¢

rtain nom

bre de marchands <nt répondu & appel qui leur était fait, et

ont aujourd hui

membres de oclation; néanmoing le nom

hre de ces adhésions est loin d'étre satisfaisant, car tous les

détail, dans toutes lignes du commerce, de

M. THOS BROPHY
Président de 1

Association des Marchands

de Nouveautés en Gros

v

aient se faire un devoir et un point d'orgueil d appartenir a

l'association. 8i jusqu'ici, il a 6té difficile de recruter un plus

grand nombre de meribres il n'y a pas de doute que nous

arriverons au suceds iinal, grace au travail d'éducation que
fait notre association parmi les marchands, et grice au con
cours aussi de toutes les bonnes volontés

J'ai la satisfaction de faire rapport que les événements de
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d’ Automne

€ Nos échantillons sont main-
tenant entre les mains de nos
voyageurs, qui saisiront la

remiére occasion pour vous
Ees soumettre.

() Nous avons réuni une col-
lection des plus complétes et

des plus intéressantes. Elle 7

contient tout ce dont la mo- s
diste a besoin, les indications ' 2]
de la mode les plus récentes 5 %
et les meilleures valeurs que &)
I'on puisse obtenir.

. . A (
Debenhams (Canada) lelted ,
Montréal, 18-20 rue Ste-Héléne c» _

PARIS, 115 rue Réaumur A Wass

TORONTO, rues Bay et Wellington :, /2 o
OTTAWA Q 7 \‘




1968 10 marquent une ére nouvelle dans les annales de notre
association, comme le démontrent les faits suivants

Dejuis 1889, épogque A laquelle I'Article 498 a 61é inséré dans
le Code Criminel, il paraissait étre défendu aux marchands
de se réunir et de s'entendre sur les meilleurs moyens i pren
dre pour éviter toute compétition déloyale et souvent ruinen
( I
ern devoir, malgré cet Art. 495, se réunir et adopter les mesu

s Epiciers en gnes, sur 'avis de leurs avocats, avaient

res nécessiires pour éviter toute concurrence déloyale et rui

M. 1. O. GAREAU,

Président de la Fection  des  Marchands Détailleur

de Nouveautés

neuse.  lls €'6talent concertés pour vendre le sucre, le tabac
riant de 5 p.

et d'autres articles avec une marge de profit v
e d1p e Cette entente leur valut une poursuite devant
les tribunaux, mais un jugement rendu le 7 mars 1910 exoné

rait de tout hlime, les épiciers en gros
ains doutes sub-

Mais, malgré cette décision du tribunal, cer
sistaient encore sur la portée réelle de 'Art, 498 du Code Cri
minel, et pour enlever toute éguivoque, une nouvelle lol a été
adoptée qui cha la procédure i suivre dans les cas de pré
tendues coalitions. Le but principal de la nouvelle lol est

d'empécher la répétition de poursuites semblables A celles
intentées aux épiciers en gros, c'est-d dire d'empécher la per
séceution

Cette cause a di cofiter aux épiciers en gros un montant de
frais considérable, sans compter le travail ardu de plusieurs
membr de leur Association, pendant plus de deux ans
Les différents corps publies qui ont pris connaissance de la

nouvelle loi avant qu'elle soit adoptée se scnt déclarés satis.
faits de ses clauses, et le commerce aujourd'hui se trouve
déliveé de cette mesure drastigue qu'était 'Art. 498 du Code
Criminel, mesure qui était de nature & empicher le dévelop
pement et le progrés du commerce.  Les marchands ont main
tenant les mains plus libres, il leur est permis désorm d'a
dopter des mesures pratiques qui protégent leurs intéréts per.

sonnels et assurent au public un meilleur service, tout en lui
en'evant la crainte d'étre exploité

Le Bureau Provincial a secondé de tout son pouvoir ef
forts des Officiers du Bureaun éral de notre Association
pour assurer I'adoption de cette loi concernant les ententes

merciales

Dans le cours de l'année, le Bureau Provincial a aussi été
appelé A seconder les efforts des Officiers du Bureau Fédéral
dans la défense des intéréts du commerce en général, si vive
ment menacés par 'introduction an Parlement Fédéral de bills
relatifs aux Sociétés Coopérative Ces Dills accordaient des
priviléges spéeiaux aux personnes qui se seraient formées en
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Sociétés Coopératives pour faire le commerce de gros et de dé
tail, dans w'importe quelle partie du pays. Les principaux
privileges étaient, d'abord la possibilité de varier le eapital
neiers et méme aux membres

ation d'avis aux er
de la société et I'exemption de la taxe provinciale sur le capi
tal payé de ces sociétés. De plus, il était permis & la société
de racheter ses propres obligations; un vote de la majorité
des membres privait la minorité d'en appeler aux tribunaux
du pays; le capital de la société était traité sur un pied d'é
galité avee la dette envers les créanciers ordinaires. Enfin

sans déel

plusieurs autres clauses privaient le public de la sécurité qu'i
trouve dans I'Acte des Compagnies incorporées

Aprés avoir considéré la question sous toutes ses faces, le
secondé par le Burean Fédéral de notre

Bureau Provincial,
Association, a eru devoir faire appel anx marchands de gros d¢

la ville de Montréal, dans le but de lutter efficacement contre

I'adoption des bills relatifs aux sociétés coopératives. J'ai h
grand plaisir et 'agréable devoir de faire rapport que ces der
niers ont libéralement répondu & notre appel, et qu’ils ont con
tribué financiérement et moralement au rejet des deux mesu
res qui étaient une menace et pour le commerce de gros et
pour le commerce de détail

Le bureau fédéral a également travaillé avec ardeur i 1'ob
tention d'une charte fédérale incorporant |'Association des
Marchands Détailleurs du Canada. La tiche a été ardue, d'au-
tant plus difficile & mener & bonne fin que I’Association avait
lusieurs reprises combattu diverses mesures soumises au
Parlement Fédéral. Son opposition & ces mesures avait eu

pour effet de déplaire & ceux qui les appuyaient et qui, natu
a leur tour de nous empécher d'obte
te que nous recherchions et qui nous régit désor

llement, se sont effory
nir la c¢ha

mais.

Je crois de mon devoir de vous rappeler qu'en cette occasion
M. Honoré Gervais, Député du quartier Saint Jacques, a fait
preuve de beaucoup de dévouement, et que c'est grice A ses
efforts et & ceux de M. Robert Bickerdike, Député de Saint
Laurent et Saint Louis, que nous avons pu réussir 4 obtenir

M. ARTHUR LEGER
sident de la section des Quincaillicrs

cette charte. Les pouvoirs qu'elle nous confére seront expo
£6s au moyen d'une résolution spéciale qui vous sera soumise
an cours de cette convention, et nous ne pouvons que nous
louer de pouvoir répéter ici le vieux dicton: “Tout est bien
qui finit bien.”

Nos officiers ont été appelés, dans le cours de la session de
la Législature Provinciale, & prendre une part active aux dé
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St Gieos

)

Unshrinkable Underwearge

Renommée basée sur
une Bonne Qualité.

Les trés nombreux marchands de nouveautés
qui ont tenu pendant des années les Sous-
Vétements Irrétrécissables de la Marque St-
George, n'ont pas besoin qu'on leur parle de
leur qualité.

I1s savent que c’est la meilleure ligne auCanada.

Les marchands de nouveautés qui ne les tien-
neut pas encore agiront sagement e commen-
cant a les tenir dés maintenant.

Il n'y a pas de moyen plus siir, pour obtenir
un suceds éclatant dans votre Département des
Sous-Vétements, que de faire de la Marque
St-George votre ligne principale d'articles pour
hommes.

Les Sous-Vétements Marque St-George sont
en Laine Pure, Irrétrécissables, d'une forme
et d'un fini parfaits.

Toutes les pesanteurs et grandeurs. Vendus et
recommandés par tous les marchands en gros

Schofield Woollen Company,

LIMITED
OSHAWA, ONTARIO.
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libérations qui ont eu lieu relativement aux amendements i

apporter i la Lol des Licences
le puis faire rapport que la Fermeture i Bonne Heure, gui

sera mise en vigueur le ler mal prochain, ne sera pas de na

les

ture & nuire énormément au commerce de ligueurs da

magasins en détail, et que, de plus, nous avons obtenu que les

Brasseurs de Bitre n‘auront plus droit de vendre leurs mar
chandises I ce nest aux marchands et aux  hoteliers i

cenciés.  Cette disposition de la ne sappligue cependant

JAND,

Délégué de Quéhee, Ex-Président Provineial

quanx villes de Montréal et de Québec et, je dois dire gue nou
sommes en grande parite redevables de cette mesure excellen
te i I'un des membres de notre Association jci présent, M. N
Séguin, M.P.P., député de Ste-Marie, & qui nous adressons nos
remerciements

Comme suite & 'amendement 4 la charte de la ville de Mont
réal gue le Bureau Provineial a contribué i faire adopter I'an
dernier par la Législature, 1] a é1é possible au cours de 'année
de faire amender les réglements de la ville de Montréal de
maniére & interdire aux colporteurs de crier dans les rues; a
les forcer & vendre leurs marchandises dans des mesures vé
sible les abus qui exis

rifiées, et & empbcher autant que

taient avant les amendements

Je ne gaurais terminer ce rapport sans dire un mot de nos
finances, Si vous voulez hien vous le rappeler, j'al ¢ru de mon
devoir, & chacune des derniéres Conventions, d'attirer votre at-
tention sur la faiblesse de notre situation financidre. De fait,
le cHté financier a toujours été la partie difficile de notre As
e rapport du Trésorier

jation. Vous verrez cependant par

que les conditions se sont un peu améliorées. L'augmentation
de la contribution a commencé & produire ce résultat, et si
maintenant nous pouvons avoir un assez grand nombre de
membres, nous aurons suffisamment de revenus pour faire
face i nos dépenses. Pour vy parvenir, il faut que chacun mette
au service de I'Association un peu de bonne volonté et fasse
sa part du travail de propapande nécessaire pour enrdler de
nouveaux membres et en aussi grand nombre que possible
une partie du deveir qui incombe A& chacun de nous

U'n des articles de notre programme pour l'année qui com

mence doit comprendre 'organisation de Succursales dans la
Province, Vous vous rappelez sans doute que nous avons di
cesser de fairve la collection de la contribution annuelle des
iembres de la campagne, pour cette raison qu'il nous en cofl

tait trop cher pour le montant d'argent que nous recevions

Maintenant que la contribution a été augmentée et que la ré
partition de cette contribution laissera aux succursales loca
Jes un montant assez élevé pour leur permettre de faire un
travail pratique, je crois qu'il serait nécessaire de travailler
en vue d'organiser les marchands de la campagne par comtés,

et de former des succursales qui porteraient le nom des comtés

i confiance que ce rapport vous a suffisamment démon
tré P'utilité, la nécessité méme de 1'Association des Marchands
Détailleurs. Elle a fait, cette année, un travail efficace que
nul marchand isolé n'edit pu accomplir. Et puisque cette As
sociation est utile aux marchands, il appartient aux marchands
de la rendre toujours de plus en plus forte, de plus en plus
puissante Ils ¥ parviendront en prenant une part plus aeti
ve i ses délibérations, un plus grand intérét A ses travaux et
en lui recrutant des adhésions en nombre suffisant pour lui

wssurer définitivement une existence a 'abri de tout soueci fi

nancier

I appartient aux marchands de déterminer et de décider si
cette organisation doit étre languissante, indécise, inactive et
souffrant d'anémie financiére, ou si elle doit étre vigoureuse
active, énergique et prospére, toujours préte & livrer bataille
& quiconque voudrait imposer au commerce des mesures ou
injustes cu arbitraires

Notre mission a plus d'un but. Tout en travaillant & pro
téger nos droits, nous travaillons aussi & protéger le public
que nous em;échons d'étre exploité par des faiseurs toujours
us

préts & promettre mais rarement préts 4 tenir parole, N
nous opposons continuellement & tous les genres de trompe
ries et de fraudes qui se présentent le plus souvent sous les
dehors de la philanthropie ou de la charité. Nous faisons
ande et d'éducation au profit

largement notre part de propa
da la solidarité qui fait que les hommes fraternisent davanta
ge et Gprouvent plus de sympathie les uns pour les autres
Nous avons raison de nous enorgueillir de I'influence et de la
force de notre Association, mais nous devons nous souvenir
qu'une grande responsabilité se rattache & cette influence, et
i cette force. Que notre devise soit “Loyauté Que chacun
des membres de notre Association ait eonfiance que ceux qui
e font dans un but

travaillent d'une maniére indépendante

honnéte

J. A. DORE,

ident de la Section des Epiciers

Que lesprit de charité gt de sincérité anime chacun de nous
et que chacun de nous se montre loyal, fidéle et dévoué envers
cette Association

Les quelques idées que je crois devoir soumet A votre con
sidération sent contenues dans ¢ trois mots: Organisation,
Association et Unité d'objet. L'Association des Marchands
Détailleurs a été créée par et pour le Marchand Détailleur. 11
Iui appartient de la soutenir et de diriger ses destinées. Ce
faisant, il fera preuve de patriotisme éclairé, car le but de
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Aux Marchands de Bonneterie

Demandez-nous de vous envoyer cette belle enseigne électrique

GRATUITE

Si vous avez ’électricité dans volre maga-
sin, demandez immédiatement une deces Belles
Enseignes Electriques a Jets de Lumiére ou
Intermittentes représentées ci-dessus.

Cette enseigne A (té faite pour nous i Chica-
go par des spécialistes dans la fabrication des
enseignes électriques, et sera préte a étre ex-
pédiée vers le 15 Septembre.

Dix belles couleurs sont employées pour
produire un effet charmant et frappant, Clest
une des annonces les plus attrayantes qui pou-
vaient &tre créées pour la Bonneterie Pen-Angle
Elle fera parler de Pen-Angle et aménera beau-
coup de nouveaux clients & votre magasin.

Il n'y a pas de verre dans I'enseigne. Le
devant de celle-ci est en fil métalique silicaté,
elle mesure 21" x 11""; tout autour est un ca-
dre bien verni. On recoit l'enseigne compléte

avec 6 pieds de fil métalique et douille. Elle
est préte pour étre fixée A n'importe quel ap
pareil électrique.

Cette enseigne vous cofiterait une somme
considérable si vous deviez 1'acheter aux fa-
bricants, cependant nous vous I'envirrons a
votre magasin Sans aucun [rais, eXpress pay é
d’avance, Tout ce que nous vous demandons
c’est de nous la renvoyer A nos frais, au bout
du temps convenu.

Envoyez immédiatement votre demande
pour cette enseigne électrique Intermittente.
Clest une aide pour les Ventes, qui en vaut
la peine. Faites-la briller dans votre vitrine.
Ce n’est pas seulement une magnifique annon
ce pour la Bonneterie Pen-Angle, elle attirera
tous les regards sur votre vitrine, de sorte que
tout votre étalage scra vu et admiré

Penman’s Limited, Paris, Canada.
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I'Association est aussi de concourir au développement du pays

et &l

amélioration matérielle et morale de ceux qui vivent
dans notre bean et heureux pays, le Canada, le vaste, I'immen
so Canada, le pays du présent, et plus encore, le pays de 'ave
nir

1. A. BEAUDRY
Neerctaire Provincial,

RESOLUTIONS ADOPTEES PAR LA CONVENTION
LE 20 JUILLET 1910,

I —L'opinion des membres de cette Convention est que le
Gouvernement de la Provinee de Québec devrait, par 1'établis
sement d'un bureau chargé de recueillir des renseignements,
pourvoir a ce qu'il soit apporté plus de soin et d'attention & la
Législation Commerciale gui lui est constamment soumise

2 —Cette Convention recommande au Bureau Fédéral de
notre Association d'amender la constitution de telle sorte
qu'elle soit applicable & ot puisse opérer en vertu de la Charte
du Domiuion obtenue & la derniére Session du Parlement
Fédéral

J—Cette Convention se déclare de nouveau fortement

opposée aux bills des Sociétés Coopératives qui ont été pré
sentés A la derniére Session du Parlement du Dominion et dé
sire exprimer ses chaleureux remerciements aux Officiers du
Bureau Fédéral pour leur activité et leurs efforts a faire re
jeter ces bills

1 ette Convention s’inscrit comme étant fortement en
faveur de I'Acte des Commissions Secrétes adopté par le Gou
vernement du Canada et prie le Bureau Fédéral de remettre

de cet Acte & tous les membres aux-

une copie des clan
quels elle demande d'appeler sur cette lol Vattention de leurs
commis et employés

Ho—Cette Convention reconnait de tout coeur les efforts effi-
eaces des Officiers du Bureau Fédéral qui ont obtenu du Par-
lement du Canada une Charte incorporant notre Association.

6. —Cette Convention assemblée désire émettre un vote de
M. P

trés chaleureux remerciements a M. Honoré Gerva
pour la part active qu'il a prise & la défense des justep récla-
mations des Marc ids de Détail du Canada et pour s'étre ap-
pligué a obtenir une Législation qui soit bienfaisante au com-
merce et au public consommateur du Canada et elle prie le
Secrétaire de lul envoyer copie de cette résolution,

7.—~Cette Convention s'inscrit de nouvean comme étant for-
tement opposée A tout systéme, tel que cadeaux pour achat
de marchandises, primes dans les paquets, ou tout autre plan
qui agisse en qualité d'appat pour faire acheter des marchan-
aises par les clients, et demande que copie de cette résolution
soit envoyée au Bureau Fédéral, le priant d'adresser une copie
de cette résolution a tous les Manufacturiers ou Commergants
ayant adopté cette pratique,

S—Cette Convention désire déclarer qu'elle est fortement
opposée d tout systéme ou plan qui tendrait & détruire 'effort
individuel dans I'Industrie et le Commerce, Et, comme les So-
ciétés Coopératives s'effc
v
appeler Fattention du publie sur ec fait et faire remarquer

nt d'éliminer les commergants pri-

s au moyen d'un faux systéme économique, nous désirons

quelles sont les ennemies de la communauté en autant que
leurs prineipes sont de détruire U'individualité et d'obtenir
pour olles un monopole public qui serait dommageable aux
meilleurs intéréts de la Société organisée.

9. —Cette Convention désire rappeler qu'elle est en faveur
du systéme de prix par contrat pour la vente des lignes cou-
rantes de marchandises ot elle recommande que tous les Mar-

chands de Détail fassent un effort particulier pour aider les
Manufacturiers qui adoptent ce plan
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10.—Cette Convention, reconnaissant le travail efficace ac
compli par I'Association, prie les Officiers du Bureau Provin
cial de lui continuer leurs bons offices et leur recommands
fortement de poursuivre l'organisation de succursales dans la
provinee dans le but d'aider dans toute la mesure du possibl
les marchands de la campagne

1L—Cette Convention désire exprimer 'opinion qu'elle s'op
pose & tout systéme de publicité qui serait de nature i trom
per le public soit sur la qualité, la quantité ou la valeur de la
marchandise, solt sur son origine ou sa provenance, soit su
54 nature méme en faisant espérer au public un avantage qui
ne serait pas réel; et, cette Convention demande que le Bu
reau Fédéral fasse le nécessaire pour que le Code Criminel
soit amendé de maniére & faire de cette tromperie une offense
criminelle et punissable,

12—Cette Convention recommande au Bureau Fédéral I'éta
blissement d'un service de renseignements a 'effet de pou
voir, & l'alde de ce service, faire connaitre aux membres de
I'Assoclation les noms et adresses des personnes qui ne pajent
pas leurs fournisseurs.

13.—Cette Convention recommande au Bureau Fédéral 1'éta-
blissement d'un service de renseiguements qui aurait pour
objet de renseigner les membres de 1'Association sur la mora-
lité, le caractére et la maniére de travailler des commis et
employés qu'ils désireraient prendre & leur service.

14.—Attendu que le Gouvernement Fédéral a trouvé oppor-
tun de eréer un Département du Travail dirigé par un Minis
tre du travail, cette Convention crolt que le temps est arrivé
pour le Gouvernement d'instituer un Département du Com
merce sur des bases semblables & celles du Bureau des (‘om
missaires de Chemins de Fer. Cette question est référée au
Bureau Fédéral de I'Association.

15.—Cette Convention est d'opinion que le systéme de charger
aux Marchands Détailleurs une taxe pour I'inspection  des
Poids et Mesures est injustifiable, et elle insiste auprés du
Bureau Fédéral pour qu'il fasse application & la prochaine
Session du Parlement Fédéral afin que cette taxe soit abolie

16.—Attendu que les membres de la Section des Marchands
de Nouveautés des différentes parties du Canada souffrent
grandement du fait que les marchandises qu'ils achétent n'ont
pas la mesure marquée et pour laquelle elles sont facturéoss

Il est résolu que cette Convention prenne une action quel-
conque & ce sujet et avise aux moyens propres a enrayer ce
mal qui cause aux marchands des pertes d'argent importan
tes,

Cette résolution est adoptée.

Et le Comité re nde, en ¢ uence, an Burean Fédé.
ral de prendre les mesures voulues pour obtenir les amende
ments nécessaires & la loi criminelle (Art. 335 a4 509) pour
obliger les fabricants canadiens et étrangers & marquer ou a
étiqueter leurs produits conformément A la mesure reclle ou
au poids réel de la marchandise, avec indication de la prove
nance ot de la qualité exactes de la dite marchandise.

(Un projet de loi est annexé a la résolution.)

16B—Cette Convention désire que le Bureau Fédéral fass:
connaitre au gouvernement le voeu des marchands détaillenrs
que le Canal de la Baie orgienne passe immédiatement de
I'état de projet & 1'état de réalisation.

—Cette Convention est d'opinion que le Bureau Fédéral
devrait étudier et chercher le moyen de remplacer le systéme
actuel de protester les billets, chdques et lettres de change,
afin de diminuer les frais excessifs du protét actuel

18.—Cette Convention exprime l'opinion qu'il est injuste de
charger aux marchands des droits sur les matidres qui servent
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| Chemises et Faux-Cols |
de TOOKE,

Faits au Canada
Pour les Canadiens
Par des Canadiens.

Il n'y en a pas de mieux faits
dans aucun pays. . . . . . ..

TOOKE BROS,, Limited

MONTREAL.
Manufacturiers de Importateurs de
Chemises, Faux-Cols, Merceries pour
Cravates, Gilets. Hommes.

-

&
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i Pempaguetage de la marchandise importée, pour la raison
que ces boltes d'empaquetage ne sont par la suite d'ancune
utilité et n'ont ancune valeur commerciale

19.—Cette Convention exprime lopinion que les employés
du Gouvernement devraient étre forcés de comparaitre devant
un juge et de donner les raisons qui les empécheraient d'aban
donner une partie de leurs salaires en extinetion de leurs
Le juge devrait fixer la proportion du salaire devant
servir, dans chaque cas, & ame
béisance, 'employé devrait &tre puni pour mépris de Cour

Cette Convention prie le Burean fédéral d'obtenir que la loi
soit amendée dans ce sens

dettes

tir la dette et, en cas de déso

¥ ¥

11 a té procédé aux élections des Comités provinelaux pour
chague section de commerce, comme suit

Section des Marchands de Nouveautés.—M. J. . Gareau
Montréal: O. Lemire, Montréal; W. U, Boivin, Montréal; P. J
Coté, Québec; F. X. Pouliot, Québec

Section des Quincailliers.— MM. Arthur léger
Martineau, Québec; L. P. Venne, Montréal; A
Sewmson & Filion, Québec; A. Raymond, Montréal

Section des Pharmaciens.—MM. J. .. A. Filion, Montréal
L. E. Martel, Québec; J. E. Tremble, Montréal; J. E. Dubé
Québec; J. A. D. Godbout, Montréal

Section des Epiciers.—MM. J. A. Doré, Montréal; J. J. Boyce
Québec; A. Laniel, Montréal; J. Picard, Québec; J. D. Boileau,
Montréal

Section des Marchands de Chaussures.—MM. J. G, Watson,
Montréal; E. P. Ronayne, Montréal; L. A. Falardeau, Québec;
O. N. Shink, Québec; A. 8. Lavallée, Montréal

Montréal; K
Lemieux, de

LI

La Convention a eu, & sa séance du soir, la visite de trois
membres de la Guilde des Epiciers de Gros du Dominion, M
Hugh Blain, de Toronto, Président, M. H. . Beckett et M. F
Smye, de Hamilton

Ces Messieurs ont pris la parole et leurs discours ont été
salués d'applaudissements enthousiastes

L

A la séance qul a eu lieu le lendemain, jeudi 21 juillet, il a
6té procédé a I'élection des Officiers Provinciaux. Ont 6té
élus: MM. W. U. Bolvin, Montréal, président; P. J, Coté, Qué-
bee, ler Vice-président; A. Laniel, Montréal, 2e Vice-prési-
dent; P. E. Beaudoin, Thetford Mines, Trésorier; J. A. Beau-
dry, Secrétaire.

Ces cing officiers sont en méme temps désignés pour repré
senter le Bureau Provincial de la Province de Québec au Bu-
reau Fédéral de I'Assoclation des Marchands-Détailleurs du
Canada.

M. J. G. Watson a été nommé Auditeur pour l'exercice 1910-
1911

La Convention décide de laisser & la diserétion du Bureau
de Direction le choix de la date ot du lieu de la prochaine
Convention.

* ok *

I'aprés-midi les délégués A la Convention ont 6té les hotes
des Commissaires du Hivre et ont visité le port

Lie Major Stephens, Président de la Commission du Havre
A recu les Marchands Déetailleurs et leur a fait visiter a hord
de “I'Alphonse Racine”, les travaux en voie d'exéeution

L’excursion a duré environ 3 heures

Le Major Stephens, de la meilleure grace du monde, a ex
nliqué A ses hotes 1'utilité de chacun des travaux en cours

Il a terminé ses explications en ces termes: “Je suis fier
Tavoir été choisi pour mener i bien ces travaux. Je sais les
difficultés de la tAche entreprise et feral en sorte que ma col-

laboration & I'oeuvre du Ministre de la Marine et des Péche
ries goit efficace et ne demeure pas stérile
pensée de 'honorable M

Jai compris 1a
Brodeur, et je m'appliqueral & la
réaliser: faire de Montréal, le port national canadien.”

Quand les applandissements qui aceueillivent ces paroles
furent calmés, le Président de la Commission du Havre ajou
ta

Sur les deux rives du fleuve le gouvernement nous a dotés
de seize milles de terrain libre de toute servitude ot qui est
notre apanage. LA, pourra s'assurer le développement futur

de nos quais. Le port de Montréal dans le evele d'une année

¢ d'une merveilleuse fagon, si bien que la valeur du
nalier importé ou exporté dépasse la valeur totale de
$1.400,000 1

“Et, alors qu'a New York. la Commission du Havre sur les
$30,000,000 annuels qui lui sont alloués, a da payer en expro
priation de terrains, $15,000.000, Montr
ser un sou de ce chef

al n'a pas eu & dépen
Nous construisons & I'heure présente
un élévateur d'une capacité double de celui déja existant, 11
pourra contenir 12,000,000 de minots de grains et emmagasiner
on charger 200,000 minots par jour

“Nous avons eréé une vole ferrée double qui se prolonge jus
qu'au quai Molson

Enfin, an-dessus du débar
nieurs ne sachant ot décharger

lére de Viauville, nos inge

les boues et les sables de dra
guage, ont, avee lautorisation du ministére de la marine et
des pécheries, créé une “fle” d'alluvions et de débris arrachés
au lit du fleuve.”

MM. J. A, Beaudry, secrétaire de la Convention, P, 1. Coté
de Québee, du Burean de Direction Nap. Séguin, M.P.P, J. G
Watson et M. T. Béland, agent maritime du district maritime
de Québee ont & tour de role remercié M Stephens de son
amabilité

M. T. Béland s'est exprimé en ces termes “Montréal et Qué
bee ne doivent pas se faire la guerre, mais elles se doivent
mutuellement aide ot protection Japprouve et jeo déclar
hautement défendre 'idée de M. l¢ Major Stephens de fairve
de nos deux ports les concurrents trés unis du grand port amé
ricain. Je suis fier d'étre I'hote de I'homme qul a contribué
A drainer le commerce de 'ouest vers Montréal et Québee, par
In route du Saint-Laurent, (“est un devoir pour nous, les en
fants de la vieille capitale d'organiser notre port & I'instar de
Montréal. De cette maniére, quand ce port ne pourra plus
suffire, quant au temnage des navires, nous serons 1 pour re
cevoir les géants des mers

Je fais un chaleur
tous les négociants de la province pour qu'ils
auxiliaires de ce projet.”

IX appel A
e fassent les

LA A

Le soir, a eu lieu le banquet de la Convention, sous la pré
sidence de M. Arthur Léger, président de la succursale d.
Montréal

Ont pris part & I'ingpection du port et au banquet de I'As
sociation:, MM. N, Séguin, député de Sainte Mari T Béland
agent maritime & Québec; B. W. Ziemann, maire de Preston
Président Fédéral; W. U, Boivin, Arthur Léger, Président de
la Section de Quincaillerie; J. A Beaudry, J. G. Watson, Pré
sident de la Section des Marchands de Chaussures, Montréal:
E. M. TrowernToronto; J. A. Labonté, Narcisse Beaudry,
Ernest Lamy, J. P. Gervais, ler vice-président; Thos. P, Oakes
L. Martel, J. C. A. Filion, Président de la Section des Phar
maciens; J. P. Beauvais, P Coté, 0. Normandin, A. Laniel,
2¢ ice président: P. Beaudoin, Trésorier: J. A Doré, Prési.
dent de la Fection des Epiciers; J. 1. Lussier, Osear Fournier
T. E. Rochette, Alphonse Blais, E. Bruno Charbonneau, Ex
Pdésident, Charles Mesnard, de la maison A. Pércdeau & Cie,
(France); Olivier Décarie, J. 0. Gareau, Président de la Sec
tion des Marchands Détailleurs de Nouveautés, E. Chassé, re
présentant de “La Patrie”; H. Lavech de Chancy E L. Gi
roux
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Commerce d’Automne

1910

Q Chaque jour, les perspectives d affaires

s’améliorent au Canada.

q [ es conditions des récolles sont brillantes,
les manufacturiers travaillent a plein temps
el toul indiqgue de forles affaires pour

I'automne.

q Tous nos déparlements sont bien fournis

pour le commerce d’automne.

q ][ vous est avantageux de profiler de nos

stocks.

Greenshields Limited,

MONTREAL.
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21 Pique-Nique Annuel des Marchands de

Nouveautés de Montréal.

Le 14 juillet, les Marchands Détailleurs
de Nouveautés prenaient a la gare Bona
venture un train spéeial qui devait les
conduire eux et leurs invités & Coney
Island oo avait lieu le 21e pique nique an
nuel de leur Association

Il était Hh 10 quand le train se mit en

marche. A cette heure encore matinale
ofl, malgré deur déja  sensible des
rayons du  soleil l'air  reste  légé

fraicheur de

rement imprégné de la

nuit, rien n'est plus agréable que de tra
verser les bois ombreux et les prés flen
ris qui, pendant une heure ot domie

déroulent de chague coté de la voie
dant une heure et demie nous respirons
done a pleins poumons 'edeur pénétrante
du foin coupé ot le doux parfum du tré
fle incarnat, alors que nos yeux ont pour
repos le vert sombre des arbres et celui
plus clair des prairies diapr

Le train s'arréte: nous nous trouvons a
Coney Island, une ile charmante couverte
d'arbres feuillus sous lesouels chacun va
bientdt chercher un abri contre latteinte
des rayons d'un so louissant

Temps superbe, lien délicienx, nombreu
se et agréable compagnie: tous les élé
ments du sucees

st, croyons nous, la plus brillante ex
cursion qu'ait connue 'Association d

Marchands Détailleurs de Nouveautés de
puis qu'elle a plgue-nigue
annuels, ¢'est-d dire depuis 21 ans

Plus de
jour-la, parv
d'agréables
ritahlement

trois cents personnes ont, ce
une température idéale passé
moments dans un endroit vé
enchanteur et nous félicitons
vivement et remercions sincérement les
Marchands Détailleurs de Nouveautés de
'a splendide féte champétre qu'ils ont of
ferte & leurs invités

Comme on le verra par la liste bien in
compléte, hélas ! des personnes remar
quées au pigue nique, nombre de dames et
de jeunes filles avaient accompagné on
leurs maris ou leurs parents et rehaus
saient par leurs charmes et leurs gaies toi.
lettes I'éclat de cette ravissante réunion

A peine le train avait-il déposé les voyva
geurs dans I'ile que déja les membres des
divers comités se mettaient i l'eeuvre avec
entrain et bientdt commencaient les cour
#es et concours divers on de jolis prix at
tiraient de nombreux concurrents et con
currentes

Voici la liste des vainquenurs dans les di
Vers concours

Conecours des jeunes f

% Agdes de pas

plug de quinze ans

lére, Rita Roy: 2éme, Antoinette Mail
loux: 3éme, Olive Chabot

Course des Garconnets ler. A Oakes
2éme. R Roy éme, Paul Viau: 4éme
Paul Boyer

Course des Jeunes Filles: —1ére, Mary
Oakes; 28me, Alma Boyer; 38me, Angéli-

ne Mailloux
Course de

trente ans
ler, Henrj Garean: 28me, C. Bernier,

Commis, dgés d* moins d»

Course spéciale pour les
des maisons de gros

représentants

ler. Hercule Giroux; 2éme, Alphonse
Racine; 3éme, Armand Giroux

Course pour dames

1ére, Mme J. B, Payette; 28me, Mme
Arthur Roy; 3éme, Mme Louis Houle

Course des voyageurs de commerce: -

ler, M. W. MclLaughlin éme, J. Hé
bert; 3dme, 4. A Lanthier; 4dme, L. Rio
pelle

Course des marchands

ler, Alz. Daignault; 28me, J
itme, 8. L. Desaulniers
d'un fer a

B. Payette
Lancement Mme
A Roy
Il est une heure; le voyage, Je grand air,
contentement tout a aidé A aiguiser
ppétit: aussi les officiers de 1'Associa
tion et leurs invités prennent ils place
avee une satisfaction marquée antonr
d'une table aussi bien décorée qu'abon
damment garaie d'excellents met

Le service est parfait

repasser

le repas est co

plenx et bien ordonné et les vins hien
choisis.

M. J. O. Gareau, le sympathique et dé
voué président de la Section des Mar

chands  Détailleurs de Nouveautés de
Montréal, préside et au moment du des
sert propose la santé du Rol dont le nom
est salué de chaleureux applandissements

M. Gareau, avec une aisance qui nous
fait soupconner que ce n'est pas la pre
midre fois qu'il préside un banquet réu
nissant un aussi grand nombre de com
mercants d'élite, remercie les perscnnes
aui ont hien voulu répondre & I'invitation
des Marchands de Nouveautés. 11 adresse
auesi des remerciements aux directeurs
( Compagnie de Coney Island et plus
articulidtrement A son secrétaire-tréso
rier, M. Napoléon St-Amour qui recolt si
Aimablement les marchands et leurs invi
tég

Le ) ident porte la santé de Mo Iy
Deguire. dont la présence d cette féte ho
nore  1'Assoclation M rean  invit
les convives A lever lenrs verres & la san
té du Coteau du Lac et de son digne mai
re.

A «on tour le Docteur Neguire remercie
M. Gareau et les marchande du tém~iena
teur qu'ils donnent pour la seconde
au Coteau du Lac en venant y passer
journée de vacance et leur souhaite
1 nlus cordiale bienvenue, esnérant qu'i's
tinneront & homorer le Cotean comme
ils le font cette année

M. le maire parle ensuite de 'avenir du
Can auquel les marchands sont si inti
mement 1liés, et sovhaite A 1'Association
le méme sucede an travail ane calul gn'ells
remporte aux heures de gaieté. Les re-
marques du Docteur Deguire furent cou
vertes d'applaundissements

M. le prés‘dent propose alors la eanté
"du commerce, et invite M. Fortunat Bour
honnidre, le secrétaire de la Chambre de
Commerce, & v répondre.

M. Bourbouniére remercie d'abord |
président de l'oceasion qu'il lui donne de
louer les Marchands de Nouveautés, et |
félicite les organisateurs du beau suced
de la féte du 14 juillet. 1) parle du com
merce de Montréal et de ses progrés, de
avantages pour les marchands de faire
partie de Ja Chambre de Commerce et du
progrés matériel de M. atréal qui est 'oeu
vre des marchands d détail. 1) fait aussi
un petit historique de ce qu'a fait la
Chambre pour les marchands de Montré

M. W. " Boivin, viee-président de 1'As
sociation des Marchands de Détail de la
Provinee, ost aussi invité & preadre la
parole. M. Boivin complimente les orga
nisateurs pour leur suceds, puis parle du
commerce et de son avenir brillant. a
Montréal. M. Boivin est heureux de voir
des jeunos arrivés A la téte du commer
ce, 11 voit 1a un espoir do brillant ave
nir, et est convaineu qu'avec l'expérience
des anciens et l'enthousiasme des jeunes
notre province grandira et se maintiendra
au sommet des affaires on elle a toujours
€té.  Les Canadiens-Francais ne doivent
pag se négliger, mais, an contraire, s'af
firmer sans cesse et toujours, L'Associa
tion est nécessaire i leur succds, et c'est
ce que les fondateurs de 1'Association des
Marchands de détail ont compris

M. Garean propose la santé des invités
ot invite M. J. G. A, Filion, président
de 1a Section des Pharmaciens de |'Asso
clation, & vy répondre

M. Filion dit que, de méme que les s
s des pique-niques de 1'Association des
Marchands de Nouveautés sont d'année en
année plus accentuds, de méme aussi, le
plaisir des invités augmente toujours. 1)
félicite les marchands, et cite 1'Association
des Marchands de Nouveautés en exemple
A tous ses confréres. 11 remercie le pré
sident et les directeurs de I'lle pour la
magnifique journée qu'ils font passer A
leurs invités

M. Bruno Charbonneau répond aussi au
toast des invités M. Charbonneau rap
pelle les humbles débuts de 1'Association
puis son progrés et sa prospérité, 11 16l
cite, au nom de tous les invités, M. L. B
Beauchamyp, second président de | Asoo
clation. aunjourdhui doven de fonda
teurs d'assister au pique nique de 1'Asso
ciation

M. Beauchamp ajoute quelques mots sur
I'Association, puis M. J Laverdu 1
représentant de 1'Association de
du Commerce. autrefois
Commis-Marchands, répond au toast des
invités: trés applaudi dans =es remarques.
M. Laverdure dit que les marchands de
vraient s'entendre avec ceux qui, aujour
d’hui leurs employvés, seront demain des
patrens dignes de la considération du pu
blic. L'orateur ¢ ce pronos les noms
de Messieurs Garean et Roulean qui
d’humbles commis, sont parvenus au rang
des plus prospdres marchands de Mont
réal.

M. Gareau proposa la santé des dames
et M. Hercule Giroux y répondit. M. Ga
reau et M. Giroux eurent des mots heu

I'Union
I"Association des
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“BLACK
PRINCE”

Chemise Ayant des
Avantages Spéciaux pour
la Vente.

La Chemise “BLACK
PRINCE” est faite d'une
serge noire 4 dos duveté
(fleece) d’'une couleur ne
changeant jamais, garan-
tie résister i I'usure et au

lavage.

Ce tissu nous est exclusif et fait spécialement pour les Chemises BLACK
PRINCE. La chemise BLACK PRINCE est coupée ample, ses manches

sont longues, et chaque couture est piquée double.

Les marchands peuvent recommander a n'importe quel client d'acheter cette
chemise, et étre assurés qu'elle donnera satisfaction. Vous n’aurez pas de

difficulté au sujet des grandeurs que nous faisons.

Ecrivez aujourd’hui méme 2 votre fournisseur pour échantillon et prix.

En stock dans la plupart des maisons de gros, faite et garantie par

Che Canadian Converioti Ger

ontieal




reux et délicats & l'adresse des dames, et
les convives les applaudirent chaleureuse
ment

Le président ayant proposé la santé de
la presse, invita M. Edmond Chassé, de la
PATRIE, & y répondre

M. Boivin demanda qu'on bt & la sante
des organisateurs du pigue nique et pria

M. J. A Beaudry “I'dime de toutes les As
sociations de Marchands de Détail dans
notre Province”, dit-il, de porter la santé

de M. J. O, Gareau, le digne président de
la Section des Marchands de Nouveautés
A qui on n'a jamalis fait appel en vain dans
l'intérét des marchands et du commerce
en général

M. J. A Beaudry, dans un mouvement
chaleureux, fait ressortir ce qu'a fait M
J. 0. Gareaun po ¢ bien du commerce de
détail; il rap; floquemment combien
les marchands lui sont redevables dans la
question de 'abolition des timbres do com
merce notamment. 1] associe an nom de
M. Gareau celui de M. O, Lemire qui, dans
Ontaric a 6té comparé & la vapeur qui fait
manoeuvrer le piston (the steam L-hiod
the piston) Enfin, M. Beaudry embras
se dans un méme élan de reconnaissance
tous ceux qui, dans le passé comme dans
le présent, travaillent avec Ame au sue
cds de I'Association des Marchands Dé
tailleurs

M. Gareau se léve une dernidére fois et
dit qu'il n'a fait que son devoir, comme
d'autres 'ont fait et le font tous les jours
1l parle avec enthousiasme de I'Associa-
tion et 1l exprime l'espoir que tous les
marchands comprenant leur devoir vou
dront en faire partie

Le soir, vers sept heures et demie, un
train spéeial comme celui du matin, dé
posait & Montréal les excursionnistes en
chantés de leur journée, journée de repos
tranquille, de bonne et saine distraction
au grand air, dans un endroit des plus
délicleux qui solent & une distance ral
sonnable de Montréal sur notre beau St
Laurent

Nous formulerons un souhait pour ter
miner, celul de recommencer méme ex
cursion l'an prochain ot de la voir dirigée
par ceux qui ont organisée le 21e plque
nique de la section des Marchands d
Nouveautés et & qui nous offrons en
méme temps que nos félicitations nos sin
cdres remerciements

- Parmi les personnes présentes an pique
nique, nous avons noté au passage: M.
J. 0. Gareau, président de 1'Assoclation,
MM. J. P. Gervais et Bug. Desjardins,
vice-présidents; M. Ernest Lamy, tréso-
rier; M. A. Rouleau, secrétaire. M. J. C.
Laverdure, représentant 1'Union du Com-
meree, (ancienne Union des Commis-
Marchands), MM. J. A. Brodeur, Raoul
Viau, 1. 0. Jacob, J. B. Christie et M
Mitehell, représentant la maison “Gault
and Brothers Company”; Alex. Davis et
R. Bourassa, représentant la maison “Me
Dougall and Company”; Louis Lemieux,
Mlles Adrienne Lemieux et Eva Martin,
MM. J. J. E. Fraser, Joseph Hébert, re-
présentant la maison Tooke Rrothers”;
Louis Laroche, M. Chevalier, J. A. Baulne
Jos. Brodeur, A. 8. Langevin, C. H. King,
John Mee, John Welles, Jas. Wood, J. D.
Drolet, 8. Migneron, A. Chevalier, Nap.
Dupuis, L. Leclaire, A. Gagnon, A. A. Bro-
deur, C. Lavallée, J. B. Marsolais, T.
Oakes, A. Fleury, Jos. Dupré, H. Giroux
A. Huot, C. A. Provost, .. A. Malouin, A
Leblane, Adélard Chaussé, fils; 7. La-
forest, I. Rivest, J. A. Lefebvre, 8. L. Des-
aulniers, G. E. Barry, L. Lemienx, Wm
Chevrier, R. Viau, Charles Bourbeau,
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M. Gervais, F. H. Mer
Eug. Dupuis, Mlle
A. Lemieux, A. Devoyeau, Mme F. H
neault, M. Louis Viens, Mile M
. Mme F. Sansfagon, Mme F. Mar-
tel, Mlles E. et J. Barrette, M. L. Rio
pelle, Mme Houle, Mme F. X. Boudrias
M. L. E. Beanchamp, Mlle J. Picard, M
C. A. Massé, Mlle F. Massé, Mme Des-
jardins, Mme Rouleau, Mlle E. Desjar
dins, Mme D. Robert, Mile A. Filiatrault
Mme Chs. H. Cité, Mlle Limoges, Mme
Alp. Limoges, Mme L. A Ladouceur, M
et Mme A D. Sauvageau, Mme J. B. Aron,
Mile R. Rivet, M. R. Guertin, M. Char!es
Guérin, représentant le “Canada”; M. Ed
mond Chassé, représentant la “Patrie”;
MM. J. L. Richard, et J. E. Parent, repré-
sentant la “Presse” M. J. A. Falardeau,
M. et Mme J. H. Belleau, M. et Mme J. A
Auger, Mme Moreau, M. Art. Daigneault
M. A. Messier, M. F. Bourbonnidre, re
présentant la Chambre de Commerce,
Mme R. Lavallée, Mlle Lapierre, Mme
Jos. Lacroix, Mme 1. A. Picard, Mlle Pi-
card. M. et Mme D. Lalande, M. L. H. Le-
clair, M. J. B. Payvette, Mme Payette, M
W. Carl, M. Jos. Hébert, M. E. Lefebvre
M. H. A. Blagdon, Mlle A. Lefebvre, M
A. A. Lefebvre, M. B. Lefebyvre, Mlle M
Gervais, M. J. E. Decelles, M. Blagdon,
Mile C. Gervais, M. J. A. Beaudry, M. J
B. Avon, M. G. Beaudry, MM. L. Caron
E. H. Lafrenidre, Mme E. H. Lafrenidre
M. BEd. Brault, M H. Thouin, M. et Mme
Joseph Corbeil, M. et Mme J. A. Jacob, M

‘ler, D. Desrochers,
Martin, Messieurs

J. W. L. Rice, M. 1. A. Gauthier, M. F
Paré, M. A. Granger, M. E. T. Fournier,
Mile J. Payette, Mlle H. Thibeaudeau
Mme Ménard, Mme Demers, Mme J. H
Lauzon, Mme J. D. BRérard, M. J. D. Bé
rard, M. Alfred, Launzon, Mme M. Ar.

chambault, Mlle M. J, Archambault, M. M
Archambault, M. et Mme E. Thibeaudeau,
Mme Mathilde Alexandre, M. J. A. Bro-
doeur, M. Louls Campeaun, M. J. A, Panne-
ton, A. E. Razan, M. Armand Giroux, M
Bruno Charbonneau, M. Louis Viens, Mlle
Iréne Mercier, M. J. Blanchette, Mme A
Mercier, Mlle D. Laberge, M. E. Labelle,
M. Art. Roy, Mme P. Lague, Mme F. Le
febvre, M. Roméo Laberge, M. Aimé Ber-
geron, M. Raoul Viau, M. Joseph Char
pentier, Mlle B. Vallée, M. ot Mme T
David, M. J. L. Lahaise, Mme N. U. Tan
guay, M. 8. W, Haskett, M. W. N. Ahern,
M. W. McGlaughlin, M. N. W. Tanguay
M. A. P. Mercier, M. J. Stonley, M. L. P
Dion, N. Gauvin, Mlle L. Robillard, Mlle
A. Rolland, Mme B. Charbonnean, M. P
Barridre, M. Hervé Langevin, Mlle A
Boyer, Mlle G. Viens, Mlle F. Boyer, Mmo
J. A. Boyer, M. Achille Lamy, Mme Gé
déon Danis, Mme BErnest Trahan, Mme
J. A. Danis, M. Gédéon Danis, M. C, F
Duranceau, Mlle V. Devoyeau, M. A. Mar-
lean, J. E. A. Filion, M. J. W. H. Clark,
Mme Ed. Chassé, M. A. Gagnon, M. J. A.
Robillard, M. P. Blénert, représentant 1>
“Prix Courant’, ete., ete

CONVENTION DU BUREAU FEDERAL
DE L'ASSOCIATION DES MAR.
CHANDS DETAILLEURS
DU CANADA

Vendredi et samedi, les et 23 juillet
courant a eu lieu dans les bureaux du
“Prix Courant” la Convention annuelle
du Bureau Fédéral de I'Association des
Marchands Détailleurs du Canada

1l a été procédé aux élections des Off)
clers pour 'année 1910-11 avee les résul
tats suivants

Président Fédéral—M. B, W
Preston, Ont

ler Viee-Président
Coté, Québec

Ziemann

Fédéral—M. P. )

2éme Vice-Président Fédéral—M. A. M
Patterson, Brockville, Ont

Trésorier Fédéral—M. J. A. Beaudry
Montréal

Secrétaire Fédéral—M. E. M. Trowern
Toronto.

Auditeur Fédéral — M. J. G
Montréal.
Nous donnons ci-dessous les Résolu
tions adoptées par la Convention
Résolutions adoptées par le Bureau
Fédéral

I—L'opinion des membres de la Suc
cursale de Toronto de )'Association des
Marchands Détailleurs du Canada est que
l'espace accordé dans les Expositions Na
tionales Canadiennes devrait étre, autant
que faire se peut, réparti entre un aussi
grand nombre de concurrents que possi
ble, de maniere & donner une plus grande
variété d'exhibits et & ce que le nom d'uhe
firme ne porte pas ombrage A d'autres qui
sont également méritantes,

Watson

11.—Cette assemblée endosse |'action du
Bureau du Dominion amendant la Consti
tution de manidre que la cotisation mini-
mum ne soit pas moins de cing dollars
($5.00) par membre et par an. Et, elle
recommande au Bureau du Dominion d'a
mender la Constitution de telle sorte que
cet amendement puisse étre appliqué et
mis en vigueur sous la Charte Fédérale
obtenue A la dernidre session du Parle
ment du Dominion,

I11.—Cette Convention déclare de nou
veau qu'elle est fortement opposée au Bill
des Sociétés Coopératives qui a 6t6 pré-
senté & la derniére session du Parlement
du Dominion et désire exprimer ses cha-
leureux remerciements aux Officiers du
Bureau du Dominion pour leur activité et
leurs efforts & faire rejeter le bill

IV.—Cette Convention déclare étre for
tement en faveur de I'Acte des Commis-
sions Secrétes adopté par le Gouverne
ment du Dominion et prie le Bureau du
Dominion de faire parvenir une copie des
clauses de cet Acte A tous les membres &
qui elle demande d'attirer J'attention de
leurs commis et de leurs employés sur la
dite loi.
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V.—Cette Convention croit qu'il est de
l'intérét supérieur de I'Association que le
travail d'organisation de chaque Succur
sale soit fait sous la surveillance du Bu
reau Provincial et que la constitution soit
amendée dans ce sens et elle recommande
au Bureau du Dominion d amender la Sec
tion T de I'Article 9 au sujet du montant
de cotisation 2 A la Succursale et
au Bureau du Dominion

payer

VI.—Cette Convention reconnait de tout

coeur les efforts efficaces des Officiers du
Bureau du Dominion qui ont obtenu pour

notre Association une Charte du Domi
nion

VIl.—Cette Convention étant en assem
blée désire émettre un vote de trés chaleu
reux remerciements & M. Honoré Gervais,
M.P, pour la part active qu'il a prise & la
défense des justes réclamations des Mar-
chands de Détail du Canada et pour s'é
tre appliqgué & obtenir une Législation qui
soit bienfaisante au commerce et au pu-
blie consommateur du Canada et elle prie
le Secrétaire de lui envoyer copie de cette
résolution

VIll.—Cette Convention se déclare de
nouveau énergiquement opposée A tout
systéme de cadeaux ou coupons, de primes
dans les paguets et & tout autre plan qui
agisse comme appit pour faire acheter des
marchandises aux clients et elle demande
que copie de cette résolution soit trans
mise au Bureau du Domiaion en lui de
mandant d'en faire parvenir une copie a
tous les Manufacturiers ou Commercants
ayant adopté cette pratique.

IX.—Cette Convention désire déclarer
qu'elle est fortement opposée & tout systé-
me ou plan qui tiendrait & détruire 1'ef-
fort individuel dans l'Industrie et le Com-
merce, et comme les Sociétés Coopératives
s'efforcent d'éliminer les commercants
privés au moyen d'un faux systdme éco-
nomique, nous désirons appeler 'attention
du public sur ce fait et faire remarquer
qu'elles gont les ennemis de la communau.
té en autant que leurs principes sont de
détruire l'individualité et d'obtenir pour
monopole public qui se

lles-mémes un

rait dommageable aux meillenrs intéréts
de la Société organisée,

X.—Cette Convention désire rappeler
qu'elle est fortement en faveur du systé.
me de prix par contrat pour la vente des
lignes courantes de marchandises et elle
recommande que tous les Marchands de
Détail fassent un effort particulier pour
alder les Manufacturiers qui adoptent ce
plan,

X1.—11 est résolu que le Bureau du Do
minion prend la charge entidre du “Cre-
dit Reporting Department” de |'Associa-
tion et de la publication de toutes les
listes et brochures qui s’y rapportent

XITL.—I1 est résolu que le Bureau du
Dominion représente au Gouvernement
du Dominion l'importance d'amender le
Code Criminel & la prochaine session de

TISSUS ET )
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maniére que toutes les poursuites pour
prétendus embarras au commerce soient
exercées d'abord d'aprés la nouvelle loi

M. B. W. ZIEMAN

de Preston, Ont., Président Fédéral de
I"Association des Marchands Détail
leurs du Canada

préparée par I'honorable W, 1. MacKenzie
King au sujet des Coalitions Commercia-
les

M. E. M. TROWERN

de Toronto, Ont., Secrétaire Fédéral de
I'"Association des Marchands Détail-
leurs du Canada

XIIT.—Cette Convention recommande
que des cartes soient imprimées et placées
dans les Maisons de Gros indiquant qu'il
n'y est pas vendu de marchandises au dé
tail,

X1V.—Est adoptée la suggestion de la
Guilde des Epiciers de Gros que: si I'As
sociation prépare des lettres indiguant les
raisons pour lesquelles tous les Marchands
Détailleurs devraient étre membres de no
tre Association, ces lettres seront signées
et distribuées pour 1'Association par les
oing de la Guilde des Epiciers de Gros

XV.—Cette Convention
commandation de la Fection des Epiciers
du Bureau Provincial d'Ontario de notre
Association pour l'impression et la distri
cartes libellées

H

endosse la re

bution aux membres de

comme suit

1910 1910

MEMBRE

Association des Marchands Détailleurs du
Canada (Incorporée)

SECTION DES EPICIERS

Toutes les marchandises vendues ici sont
garanties conformes A la

101 DES PRODUITS ALIMENTAIRES

PURS

I'Association des Marchands-Détailleurs
du Canada, Incorporée par Acte Spécial
du Parlement du Dominion, exige de ses
membres qu'ils donnent bon poids, bonne
mesure, servent bien leur clientdle et fas.
sent les affaires sur une Base d'Affaires

XVI—Il est résolu que le Bureau du
Dominion fasse imprimer des copies d'une
charte & remettre & chaque Succursale sur
palement de leurs cotisations per capita
ainsl que des copies des Réglements et
de la Constitution,

XVIlL—Par cette résolution il est don
né instruction aux Officiers de I'Exécutif
de s'efforcer d'obtenir & la prochaine ses
sion du Parlement Fédéral une loi qui in
terdise de faire de fausses représentations
en matiére de publicité et qui rende res
ponsables, en vertu de cette loi, les Offi
clers des Corporations au méme titre que
les particuliers.

XVIIL—I1 est résolu qu'en raMon de ce
que le Gouvernement Fédéra) publie dans
ses rapports hebdomadaires des articles
d’Australie favorables aux Sociétés Coopé.
ratives, le Secrétaire soit chargé de faire
une enquéte compléte au sujet de ce pays
afin de s'assurer des faits réels dans cette
question

Pour encourager la ponectualité, un
petit magasin a départements impose A
ses employés une amende d'un centin par
minute de retard et donne une récompen
se de deux dollars & chaque employé qui
n'a pas eu de retard pendant I'année.
L'argent provenant des amendes est versé
A4 un fonds de divertissement des em
ployés. Ce systéme a éliminé A peu prés
les plaintes pour retard.
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Votre client difficile, qui voyage ou jouit de la vie en plein air, cet été,
vous sera reconnaissant de lui recommander les
FAUX-COLS et MANCHETTES
1 ”
MARQUE “CHALLENGE
On ne peut pas distinguer un Challenge " du meilleur faux-col en toile ;
il a en outre l'avantage d'étre 2 I'épreuve de l'eau. Les comptes de blanchissage
deviennent une chose du passé — vous n'avez qu'd bien laver un faux-col
i “ Challenge ” et a le laisser sécher.
Les Faux-Cols “ Challenge ” sont garantis ne pas se froisser, ne pas se
fendiller, ne pas changer de couleur et n'avoir pas d'odeur désagréable. Examinez

vos stocks sans délai Recherchez des clients pour cet article. Iy a de fortes
affaires en vue pour 'homme qui pousse la vente des Marchandises * Challenge.”

THE ARLINGTON COMPANY OF CANADA, Limited

54.56 Avenue Fraser, TORONTO

Représentants : — Pour I'Ouest. R. J. QUIGLEY, 8 rue Wellington Est, TORONTO
Pour Ontario, J. A, CHANTLER & CO., TORONTO
Pour I'Est, DUNCAN BELL, MONTREAL
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Dernieres Créations de la Mode
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Greenshields Limited,

MONTREAL

lmportaleurs de

Bonneterie, Gants et Sous-Vétements.

NE PLACEZ PAS

vos ordres de printemps en fait de

| BONNETERIE,
GANTS,
SOUS-VETEMENTS,

pour Dames et Enfants, avant d'avoir vu nos échantillons.

Nous venons de compléter nos achats dans ces lignes, et nous

allons vous offrir des prix trés serrés pour ordres donnés d'avance.

Nous désirons votre clientéle et nous vous garantissons une
livraison & temps. Si vous n'avez pas acheté chez nous votre
3 Bonneterie et vos Gants pour le Printemps 1910, il vous sera

profitable de voir notre assortiment avant de placer vos ordres.
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T'éléphones : EDIFICE IMPERIAL BANK "
Adresse par

<>+ || Walter . Barry & Co. || ...,

Marchands, La Maison des Rubans du Canada.

h"'ll 'l'nll
™ MONTREAL '

g = 11 I |

Montréal, 25 Juillet 1910.

Monsieur,

Vous n'ignorez pas que notre maison s'est fait dans la spécialité des

RUBANS une réputation qu'il est difficile de surpasser et méme d'égaler.

La raison de notre supériorité dans cette ligne est que nous lui accor-

dons une attention particuliére et constante.

Notre Sieur, Walter H. Barry visite plusieurs fois dans |'année les
principaux marchés européens de la soierie et des rubans ot il voit par lui-
méme les derniéres nouveautés qui conviennent a notre marché. Il edt actuelle-
ment en Europe et vous pouvez étre assuré que pour les marchandises d'au-

tomne il nous enverra la créme des marchés.

Nous sollicitons cordialement votre visite et vous assurons qu'elle

vous sera profitable.

Vos dévoués,

WALTER H. BARRY & CO.




30 TISSUS ET NOUVEAUTES

ACCESSOIRES DE LA TOILETTE

cols rabattus en dentelle et unis, avec cols portent des dessins & jour et & oeil

cols stock en sole. lets, ainsi que des lignes ondulées et drof

Un certain nombre d= manufacturiers Un des modéles les plus attrayants est  tes en relief, formées par des ganses p
offrent des cols stock fantalsie, avee ja- Wn col stock élégant en satin & rayures uées entre les épalsseurs de tolle

bot ¥ atta en une variété infinie: le noires ot blanche Ce col est tré On voit de grands cols ronds en bu

net de Bruxelles blane et noir est un des  étroit sur les cotés et s‘abaisse en avant tiste brodée & la main sur les robes fran

tissus favoris pour ee genrs de col, dit formant pendant au centy droit en tra calges ot les blouses en sole, satin et I

goerie. Ces cols ont des contours varis
leur caractére prineipal étant une largear
plus  grande en arriére, les cotés ton
chant presque | épanles, tandis gu'en
avant les extrémité; romontent jusqu'd la
naissance du cou ou s'abaissent en polr
tes formant une ouverture

maod: de robes récemment recus

de Paris ont des esintures en ruban de
itin taffetas ot moiré, La mode favori
pour les robes trotteuses ot celles d'a

o nidi consist: en un arrangement a

| ' A4 longs bouts descendant pres

m LoEenon ot finement plissés. O
L out ont pris encemble & plusieurs pou
( aun-d us de Lours extrémités par une

Loucle couverte on un ornemoent en passe

menterie, ou bien, ils sont réunis & leurs

extrémités mémes, anquel cas un gland

on un ornsment pendant y est attaché

Col marin en net plissé et dentelle Cluny Souvent le ruban plissé est noué prés de
Modéle de R. D. Fairbairn Co., Toronto. l'extrémité

Pour les robes du,soir, la ceinture en

Dry Goods Economist.” Les divers ma vers du bas et large d'un ponce et guart rubuan ne se préte pas autant an genre
tériaux employés comme garniture don Les cols rabattus en dentelle forment plissé, les bouts pendent souvent libre
nent de la variété & une ligne d'articles un  effet particulier quand il ont du moent sans ornement, noeud ou rosette
de cou qul, autrement, serait monotone genre stock en foulard; uno ligne attray d'ancune sorte.  Toutefois, on emploie
La dentelle est une des garnitures fayori ante de eces cols est en blen marine 4 fréquemment  comme  fini  de

tes, et les tuyautés en satin ou chiffon dessins La sole plaid la plus nouvelle noends ou rosettes

uni ou & dessing persans, sont aussi uti

lisés

U'ne bordure trés gracieuse pour un col
en net blane ou écru est en net fmprimé
effet persan, Cette bordure est beaucoup
plus attrayante que le satin méme. Quel
gques-uns des cols les plus charmants n'ont
d'autre ornement que des remplis; ils fi
gurent parmi ceux qui produisent 12 meil
lear effet Un antre fini plas nouvean
et trés joli consiste en une bordure den
telée trouée de boutonniéres ou brodé
en sole de méme nuance on d'une cou

i faisant contraste

On remarque des jabots du genre sim
ple do tablier plissé
r

andis que les va

és offrant plus de fantaisic a effet do
cascade ou & un seul cOté se trouvent
dans tous les genres modifiés que 'on
peut concevolr,

On fait un grand usage de combinal Allover en net
sons de blane et noir ¢t de noir

avee dessin persan en soutache
t blanc Modéle de R. D. Fairbairn Co., Toronto.
en net et en mousseline. La dentelle et

les remplis sont employés a4 profusion employée pour un élégant col stock affe

‘mploi des rubans est loin de se res
n sous forme d'un dessin treindre aux ceintures; on s'en sert pour
aux couleurs variées sur les parties unies  donner une touche désirée de couleur ou
rsan, convert en volle  du plaid de contraste, en les fixant 4 la robe de
Une autre ligne qui sera, sans doute, en fondation sous la tunique ou la draperie

D'aprés les indications actuelles, I bonne demande est le col rabattu empe. 9° dessus en chiffon, volle, ete
semble qu'on emplolera largement les 86 et brodé

pour ces articles. Un détail & effet pour te 'effet pers

un joli jabot en net noir consiste en un
bordure en satin p
de net

plus nouveaux de ces Une robe exquise du soir, avee fondation
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253 Acheteurs pour le Printemps 1911, ===

BAS, GANTS et
SOUS-VETEMENTS

% q Nos affaires, au printemps 1910, dans les lignes ci-dessus ont battu tous les
] records précédents depuis que cette firme existe, et nos clients sont
unanimes i dire qu'ils n'ont jamais ¢té mieux servis ni plus satisfaits

La provision que nous avons faite pour le printemps 1911, est encore plus
considérable et plus variée et comprend un assortiment insurpassable jour la
qualité et les valeurs,

Nous nous vantons de la maniére dont nos marchaudises sont empaquetces.
Nos amis verront que, pour la prochaine saison de printmnp.\'. nous avons
adopté de nouvelles idées qui leur économiseront temps et argent, sans diminuer
la valeur intrinséque des marchandises.

Nous invitons done avec la plus grande confiance tous les marchands entrepre-
nants A examiner nos assortiments de Bas, Gants et Sous-Vétements pour le
printemps prochain. Attendez nos voyageurs; s'ils ne vont pas vous voir bientdt,
écrivez-nous et vous serez servi promptement.

“CEDO NULLI”

- PERFECTO.

Notre Marque de Commerce sur toutes les marchandises signifie * Mérite”
dans le sens le plus large du terme.

Il y a des choses qui valent la peine qu'on s’en souvienne. En voila une.

31

POUR DAMES. JEUNES FILLES ET ENFANTS

LA MAISON DES SPFCIALITES

| Brophy, Parsons & Rodden, Limited

25 CARRE VICTORIA, - - - - . MONTREAL.
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on satin lavende pale, porte deux bandes
de ruban de satin rose attachées a la

taille en avant; d'of elles s'abaissent dia

gonalement en travers du devant et (

Modéle de R. D. Fairbairn Co., Toronto
Col on satin fermé par un noeud marin «
fini par une ruche plissée en net ot
en dentelle

eOotés: velles sont fixées en arriére et e

cOté, juste an-dessus de la cheville ¢

u
pied, sous deux grosses rosettes  Sur e

fout est une tunique drofte, unie, en chif

fon gris | (Uest une méthode earac
téristique d'emploi du ruban sur les nou
velles robe

U'ne @légante robe de diner porte un
ruban tordu attaché A la taille, en avant
et a4 gauche, on il est tordn lache ot tiré

Jusqu'aun genou.  1Ld fixé & la roh

sous une petita rosette, il continue o

tournant ¢

1oarriere, et Vextrémité est
fixée & droite an-dessous du genou sou

1ne eeonds rosette, entravant la  jupe

naniére preserite par la mode

On emploie des rubans de velours noir
étroits, disposés en plusieurs rangs com
me garniture du bord des robes dapré
midi, tandis que du ruban de velours
large de un & deux pouces et de couleurs
clajre est employé dans le méme bt
sur los robes du soir en satin on en chif
fon

Des rubans extrémement larges seron
en demande pour les noeuds énormes qui
ornent | grands chapeaux Dans de

nombrenx cas 1x ou trois bandes de

rub.

large d’environ quatre pouces
gont jointes bord A bord pour produire la
largeur désirée. Ces rubans joints sont
généralement de deux tons formant con-

TISSUS ET NOUVEAUTES

traste ou de nuances dégradées dune
méme conleur
8i l'on n'a pas de ruban de la nuan

désirée, on a recours & de la sole large
comme ecela s'est fait pour la garnitur
des chapeans de la mi-été,  On fait un
assez grand nombre de toques et turban
drapés, au moyen de larges rubans réunis
t posés en plis

Parmi les nouveaux tissus i voilotte
pour lautomne, les patrons & losanges
ont bien représentés. Ces vollettes om
une siimple maille & un fil, deux fils on
plus, avee de potits cereles ou des pols
tissés i lintersection des diagonales for
mant le losange. Dans certains de ¢

tissus, il v a une mallle de fond d'un ti

fi
et ou net Chantilly, le dessin en losange

age fin, plutdét serré ot hexagonal, en

€tant tissé sur le tout avec un gros fil
Une voilette excessivement attrayante
& losanges, est tissée d'un fin il de sole
avee de petits pois tout le long d dia
gonales Tormant le dessin, faits on enro
lant le fil & intervalles réguliers. De 1A
de fins fils vont & un petit carré au cen

Modéle de Sandersons’ Limited, Toronto.

tre de chagque losange, produisant un of
fet de tolle d'araignée, Cette voilette est
produite en noir, héliotrope foncé et tau
pes elle est considérée comme fort seyan
te

On produit un effet semblable avee des
I

xagones au lien de losanges

Une des plus récentes nouveautés pa
risiennes pour l'automne est une belle
voilette Chantilly ayant une mallle d«
fond qui ressembls heaucoup & une maille
de net

n dentelle agrandie, couverte a
intervalles réguliers de nervures en den
télle formant une rose sauvage, dont |
contour est fait de gros fil de soie noire
Ce genre est trés seyant, le dessin n’étam
pas assez serré pour défigurer la person
ne qui porte la voilette

La dernidre nouveauté en écharpes est
en fin tricot de soie semblable & celui
dont sont faits les gants de soie. On en
produit dans toutes les couleurs a la mo
de; beaucoup ont des extrémités hrodées
tandis que les plus simples sont seule

ment ourlées. Ce tissu convient g

1B
écharpes, car il est souple et ez pesant
pour tomber en plis droits, gracleux

Outre qu'elles sont trés ornementales
les écharpes de ce tissu léger, donnent un
degré de chaleur confortable

Les costumes et les blouses sont tou

jours & col bas, ce qui exige l'emploi de

npiécements et des guimpes, dont Ia
plupart sont en dentelle ou on =, o0 &0

combinaison ¢ deux

Trés souvent la guimpe prend la forn
d'une blouse toute en dentelle, quand cett
blouse est portée sous une blouse de dos
sus en chiffon, voile ou marquisette. o
gont les principaux tissus pour roboes de
fantaisie portées en antomne ¢t en hiver

I
grande vente au printemps sont des adap

s dentelles qui ont été Vobjet d'une

tations des points d'Alengon et de Cha
tilly
Les patrons les plus en demande pour

manches de dossous, emplécement, «

sont ceux & bord droit

On parle d'un retour de voguoe des den

telles en filet. Une rok

récemment i

portés de France avait une tunigue

1 net
alloverrapiéeée do filet dans e nouvel
effet entrave

Plusieurs des nouveaux moddles en Va

lenciennes pour la saison prochaine sont
d'un dessin exquis. Dans une de cos den
telles, il a deux motifs distinets alter
nant juste au-dessus du hord festonné

& motifs sont en forme de médaillon

elliptiques, 'un en guirlande lacé I'au
tre ayant une maille assez serrée ponr
ressembler & de la batiste. Sur ce dernier
motif il ¥ a un doessin brodé & fleurs, ap
pelé plumotis La dentelle de ce costu
me se trouve en bordures de diverse
largeurs, en volant. en bandos et “all
overs

Un autre modéle faisant heaucoup d'

fet porte un ruban ondulé dans le sens de

Modéle de R. D. Fairbairn Co., Toronto

la longueur et formant des uoeuds & in
tervalles réguliers. 11 y a 1a naturelle
ment des motifs A fleurs,
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Prés. — Rhys D. Faban.  Vige I F. ). Kmght, W. C. Clff

TORONTO, ONTARIO

Quelques styles, choisis dans notre assortiment
d'automne, de

Vétements a Prix Populaires.

Style F 1284 a $2.75

Soie taffelas noire de bonne

qua

5, garnie de groupes de

plis, de bhoutons recouverts d
méme étoffe ot de fin plissé d
cotd

Style F 275 a $3.50

Jupe panama de pesanteur moy
nn avee le volant populaire
plissé de eotd

Jupe de beaucoup d'effet & prix

populaire

Style F 4114 a $13.50

Robe en Soie Taffetas, avec empiccement

taisie A la taille et sur les manches.

vons faire de promptes livraisons.

en dentelle brodée de soie et ganse de fan-

Style d’un trés bel effet, dont nous pou-

5

Style F 1307 a $4.75

v Chiffon Sofe sur doubluy

Fun empiées

Style F 635 a $6.75

Jupe en, voile noir de honne qua

live, garnie d ke fantaisie

Article leader a prix spécial




ASSOCIATION DES MANUFACTU-
RIERS CANADIENS
Branche de Montréal
1./nssemblée annuelle de la Branche de
Montréal de I'Association des Manufac
turiers Canadiens a eu lieu dernidrement
sous la présidence de M W. Cauldwell
président sortant

Ont 6té élus pour l'année 101011: Pré
sident, Lt.-Col. R. Gardner; J. H. Sher
rard, vice-président, I'un et l'autre par
acclamation. M. J. C. Casavant, de Saint-
Hyacinthe et D, J. Fraser, de Saint-Jean,
ont 616 élus membres du comité exéeutif
comme représentants des villes affilides
A la Branche de Montréal

Dans son discours d'adien, M. Cauldwell
passe en revue les travaux accomplis du
rant l'année. Il annonce que, de 423, le
nombre des membres de la branche de
Montréal s'est élevé A 486 La plupart
des membres nouveaux ne se sont enrd
lés qu'aprés avoir constaté les avantages
A retirer de leur entrée dans I'Associa
tion, S

Parlant du désir des BtatsUnis d'a
mener le Canada A& passer un traité de
réciprocité, le président sortant ait :—

“L'adoption d'un traité de réciprocité
entre les deux pays serait, dans mon opl-
nion, prématurée, en ce qui concerne le
Canada, Le voyage que j'al fait de Hali
fax. & Vancouver a confirmé l'opinion
que le peuple canadien est opposé A cet
te politique. 11 y a mombre d'années, le
gouvernement fédéral adoptait un tarif
maodérément protecteur, qui fut d'un
grand secours pour nos industries alors
naissantes. Le résultat fut 1'établisse
ment en ce pays de plusieurs manufac
tures et fabriques qui trouvérent, sur
nos marchés, un écoulement favorable
de leurs produits; d'autre part, nos ou
vriers v trouvdrent leur profit. Aujour
d'hul nos industries ne sont plus dans
r'enfance: notre population est heureuse
et prospere, et elle augmente d'une facon
phénoménale. Mals les Etats-Unls oossl
ont développé leurs Industries et ont at
teint un degré de développement exces
sif, grace au tarif protecteur dont ils ont
fait leur politique nationale. Mals, les
Btats Unis ayant épuisé en partie leurs
matidres premidres, g'adressent mainte-
nant A& nous pour s'en approvisionner
Allonsnous céder, pour leur faire plai
gir, des avantages dont nous jouissons
aujourd'hui, alors qu'autrefois, quand
les rdles 6talent renversés, ils fermaient
obstinément l'oreille A toutes nos propo-
sitions ?

D'autre part, il ne faut pas mettre en
péril nos intéréts avec la Grande-Breta
gne. Cette dernidre est notre meilleure
cliente; nous exportons plus de produits
A la mérepatrie que nous n'en impor
tons. De 1900 A 1909, elle a acheté de
nous 51 pour cent de tous nos produits

TISSUS ET NOUVEAUTES

exportés et ne nous a vendu que 24 pour
cent de nos importations, Pendant la mé

me période, les EtatsUnis n'ont achet
que 36 pour cent de notre exportation et
61 pour cent de tous les produits que
nous avons importés, Nos intérdts com
me nos sentiments nous engazent done
A nous lier davantage avec la Grande

Bretagne.”

M. Cauldwell en terminant son discours
remercie les membres de 1'Asociation de
lavoir élu président pour l'année qui
vient d'expirer et il présente son suc
cesseur, M. Robert Gardner dont il fait
le plus grand éloge

L'ENSEIGNEMENT A DONNER AUX
EMPLOYES

les instructions aux employés peuvent
étre répétées de temps & autre avec pro
fit. Méme ceux qui les comprennent par
faitement en sont aidés; leur mémoire est
rafraichie sur certains points, tandis que
pour la majorité des employés, cette répé
tition aura toute la force d’une nouvelle
idée. Une institutrice pariant de son ex-
périence des éléves disait “L'enselgne
ment est un procédé qui ressemble beau
coup A ce que l'on fait quand on verse de
l'eau sur un tamis en espérant que quel
ques gouttes resteront dans les mailles."”

Quelquefols {1 arrive que la seconde
explication d'un procédé, d'une méthode
fait plus pour le développement de T'em
ployé que la premidre. La raison en est
que la premidre explication a préparé l'es-
prit, de sorte que, lorsqu’elle est répétée
une seconde fols, il est resté assez de la
premidre explication dans I'asprit, pour
faire apprécier ce deuxidme enseignement

IL'employé aime d'ordinaire & g'instruire
de plus en plus dans sa partie et, si l'lns
truction lui est donnée de la honne ma
nidre, elle active I'énergle de 'employé.

Beaucoup de patrons et de gérants ont
souvent besoin qu'on leur rappelle que
leurs employés possdédent des ressources
qui demandent & étre développées. Le qaé
veloppement des capacités individuelles
indique un bon jugement en affaires tout
autant que l'explication de plug en plus
compldte des champs omverts & I'industrie.

Illustrations pour Publicité

Les illustrations augmentent beaucoup
'attrait et la force de persuasion d'une
annonce., La plupart des marchands s'en
rendent compte, mais ne savent pas o
se procurer des vignettes attrayvantes @
un bas prix. Cette difficulté n'a pas de
raison d'exister plus longtemps La
Syndicate Cut Co., 1921 Park-Row, New-
York, fournit de splendides vignettes & un
prix trds bas. Demandez aujourd’hui
méme son catalogue de nouvelles illus
trations.

LE SOIN DE L'ARGENT

Rien n'est plus important que le soin
a prendre de l'argent; il n'est pas aussi
difficile d'obtenir cet argent. le mar
chand ne sait pas toujours comment
encaisser l'argent qu'il regoit au comp
toir en échange de marchandises. 11 &
aussl toute raison de s'inquiéter de o
que les marchandises qui sortent du ma
gasin ne sont pas convenablement por
tées en compte.

Considéré superficiellement, cela peut
sembler un sujet peu sérieux, mais la
question est grave C'est un probléme

si difficile qu'il a causé la faillite de beau
coup de marchands qui se sont apergus
trop tard qu'ils n'avalent pas adopté de
systéme pour prendre soin de 'argent pour
l'obtention duquel ils avaient travaillé
pendant la meilleure partie de leur vie
Les anclens jours du tiroir-caisse on
bols avee sa sonnette d'alarme et le res
ot que seul le patron connals
Le marchand ne se

sort
sait,

sont
fie plus & sa mémoire fatiguée, pour ins

passés

erire en compte marchandises A
notre époque, les profits sont si faibles
qu'il faut supprimer toutes les petites
pertes ou toute possibilité de perte.

Aucun appareil ne convient mieux
quune caisse enregistreuse Aucun dé
taillant sensé ne devrait s'en passer La
preuve en est dans I'augmentation remar
quable de la production de ces caisses
ot dans l'adoption presque générale de
cet appareil qui est une sauvegarde. De
puis le simple appareil, d'il ¥ a vingt ans,
qui indiquait au marchand la somme d'ar
gent qu'il avait dans son tiroir, la calsse
changée en un mé
canisme presque humain, d'une compli
cation merveilleuse, avee des tiroirs mul-
tiples ot des compteurs opérés par I'élec
tricité.

Avee une de machines, un mar
chand n'a plus besoin de chercher a devi
ner son chiffre d'affaires; il le connait
1l connait le détail de ses venies au
comptant, de ses ventes i crédit, les som
payées en acompte et toutes lo
transactions ol de l'argent a 6té versé
Le commis honnéte ne s'objecte jamais
A se serwir d'une caisse enregistrense;
loin de 14, il est généralement enchanté
de I'employer. La suppresion des erreurs
dans tout commerce, conduit toujours A la
suppression des pertes, i l'augmentation
des affaires et des profits,

Personnel

Mr. A. F. Révol, directeur gérant de la
maison Perrin Fréres & Cie, ainsi que
Mr. Armand Labine, un des voyageurs de
Ja méme maison, viennent de partir pour
un voyage d'affaires en Europe. lls visi
teront Grenoble, of se trouvent situés
les manufactures et les bureaux de MM.
Perrin, Fréres & Cie. M. Révol assistera
également au Congrés des Chambres de
Commerce Francaises & I'Etranger, qui
a lieu cette année & Bruxelles, les 4, § et
6 aoft.

ses

s'est

enregistreuse

ces

mes
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NOUS procllmonu avec ‘lel’té que lel marclunds

du Canada qui réussissent le mieux sont nos
cllcntu.

Etes-vous satisfait de votre commerce? Venez
dans ce bureau et expliquez-voua.

“Ce qui a aidé d'autres marchands peut

vous aidcr..
R. A. BROCK.

The W. R. BROCK COMPANY, (LIMITED)

MONTREAL,

35
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(Département des
Cotonnades et
Tolles de Fan-
taisie.)

“Nous pouvons
recommander les
Serviettes JB7 —
grandeur 23 x 23 &
$1.00, comme éga
les & toute autre
ligne & $1.256 qui
existe.”

G. 8. CLEGHORN

(Département des
Cotonnades or-
dinaires.)

“ Notre article
spécial dans ce
département est la
Flanellette Saxony
140, de 29 pouces
& Bc. pour lots de
calsse.”

G. 8. CLEGHORN

(Département des
Etoffes & Robes
et Soleries.)

“Comme article
leader, nous of-
frons notre Broad-
cloth J P 22, de 50
pouces & 90c. par
piéce, la meilleure
valeur offerte cette
saison.”

H. 8. ALBRIGHT.

The W. R. BROCK COMPANY, (LIMITED)

MONTREAL.
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(Département des
Confections.)

“Nous offrons
une blouse tailleur
en moire noire et
bleu marine (No.
136), que nous
croyons étre la
meilleure valeur
offerte a $12 la
douzaine, cette
saison.”

G. HODGE

(Département des
Mercories pour
Hommes.”

“Nous pouvons
garantir les chaus-
settes en cachemi-
re noir “Boss” et
“ Wunder " a $2.25
comme sans éga-
les pour le prix
dans le pays."

R. BOOTH.

(Département des
articles de Fan-
taisie.)

“Nous n'avons
jamais pu offrir
une aussi bonne
valeur que nos
dessus d'oreillers
Suisses “Startler”
et “runners” a
$2.25 la douzaine.
Rien ne peut les
égaler.”

W. P. SLESSOR

The W. R. BROCK COMPANY, (LIMITED)

MONTREAL. |
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The W.

(Tapis et Articles
de Maison.)

“ Fait spéciale-
ment pour nous,
nous pouvons ga
rantir que notre
confortable F 72 x
72, a $2.00, est une
valeur meilleure
que celle méme
que les manufac-
tures peuvent nous
offrir pour ce
prix.”

H. B. TAIT.

TISSUS
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(Départements de
la Bonneterie et
des Articles de 7 2
blette.)

“II n'y a rien au
Canada qui vaille
nos bas “Biltrite”
en worsted noir a
cotes 2-1 pour da-
mes et enfants a
$2,25 en lots de 20
douzaines.”

Nous pouvens
vous vendre des
fils @ des prix ex-
ceptionnels.

R. BOOTH.

(Bureau Général).

“L’exactitude de
notre’ personnel de
bureau dans tout
ce qu'il a fait a
produit une enten-
te des plus cordia-
les et de bons sen-
timents entre lui
et nos clients.”

R. BROCK COMPANY, (LIMITED)
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(Département des
Expéditions a la
Campagne.)

“Nous expédions
les marchandises
quand vous les de
mandez et nous
sommes particulié
rement fiers de
leur emballage —
chose des plus im-
portantes dans ce
pays aux distances
énormes.”

S. ELLIOTT.

(Département des
expéditions pou:
la Ville.

* Expédiant uni-
quement aux com-
mergants de la
Ville, nous avons
si bien perfection-
né notre systéme
que nous pouvons
livrer toutes les
marchandises, le
jour méme de leur
achat.”

J. WICKHAM

(Département des
commandes.)

“Nous désirons
fournir un bon ser-
vice a nos clients
et notre but est
d’améliorer cons
tamment ce servi-
ce.

Pouvons - nous
faire plus pour
nous assurer votre
clientéle?”

W. TAIT.

The W. R. BROCK COMPANY, (LIMITED)

MONTREAL.
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LE CREDIT COMMERCIAL BASE SUR
LA CONFIANCE

Le crédit qu'obtient un marchand chez
ses fournisseurs est un témoignage de la
confiance gu'il leur inspire Pour aveir
du crédit”, a dit, justement Mathieu de
Dombasle, il faut inspirer la confiance.

En effet, comment pourrait-on accorder
crédit & une personne en qui 'on n'aurait
pas confiance? Ce serait le fait d'un in
sensé qui tiendrait ce raisonement Je
n'al pas confiance en cet homme et, ce
pendant je lui accorde crédit, ¢'est-d-dire
confiance. J'al confiance qu'il me paiera
contre toute apparence

Un marchand quel qu'il soit a ou pour-

rait avoir besoin de crédit & un moment
donné
tance capitale qu'il inspire confiance 2
ses fournisseurs.
chands ayant peu de capitaux
ce dont ils jouissent auprés de leurs four
nisseurs est un actif sans prix. A vral
dire le crédit qu'obtient un marchand for
tuné ou non ne peut pas s'évaluer en ar
gent, mais 1l lui
gros capital

Le crédit est chose beaucoup plus dé
licate que ne le croient certains m
chands. Si la confiance ne s'acquiert pas
trés facilement, elle peut se perdre rapi
dement, aisément et il devient ensuite
trés difficile de la reconqgu

Nous voudrions metire
lecteurs contre tout ce qui peut affecter
leur crédit auprés de leurs fournisseurs
Nous allons passer en revue d'une fagon
assez rapide, les raisons pour les-
quelles un marchand ne trouve pas tou

Il est done pour lui d'une impor-

Pour beaucoup de mar-
la confian-

vaut souvent pour un

garde nos

jours dans le commerce do gros un eré
dit aussi large et celui
qu'il sollicite,

D'abord, trop de marchands s'établis
sent avec un capital trop faible, mémo
pour un début en affaires. Souvent ¢
capital n'est pas & eux, il est constitué en
totalité ou en partie par de l'argent em-
prunté, Dans ces conditions, le marchand
n'encourant pas de grands risques per

aussi long que

TISSUS ET
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Bes

sonnels, est moins enclin & apporter
affaires l'attention, le travail et 1
mie qu'y apportera le marchand ayant &

COno

sauvegarder le fruit de ses épargnes anté
rieunres

U'n marchand qui entre en affaires sans
le moindre avoir personnel, n'est pas un
homme @& qui l'on fait volontiers crédit
dans le commerce

Toutefois, certains commis sont enwres
dans les affaires n'ayant pour ainsi dire

aractére, leur

rien en propre: mais leur
habileté connue en affaires, leur ont valu
un erédit moral qui ne
pas indifféremment et dont peu de gens

peuvent généralement profiter.

élevé s'accords

Il est marchands bien
gu'ayant un capital
pour leur commerce n'obtiennent pas tou
jours le sollicitent Dans
cotte catégorie on peut ranger tous ceux

qui négligent leurs

aussi des qui

personnel  suffisant

erédit qu'ils

faires pour une rai-
laissant souvent leurs
employés agir 4 leur guise,
tion et sans contréle. Ces marchands sont
pour la plupart marqués pour la faillite
et on comprend gu'un fournisesur ne con-
sente pas A accorder de forts et de longs
erédits & des gens qui devront un jour ou
leur bilan
cldent & changer de conduite

son ou une autre

sans direc

l'autre déposer g'lls ne se dé-

D'autres ont des méthodes d'affaires

tellement relichéss quils n'inspirent gué

re confiance A leurs fournisseurs. Les uns
lettres d'affaires
quelques-uns

ne répondent pas aux

qui leur sont adressées ;|

méme vont jusqu'd ne pas retourner si-

gnés les billets qui leur sont envovés A
marchandises
D'autres refu-
sous le moindre

signer en couverture des

qui laur ont ¢

¢ fournies
un billet
D'autres encore retourneat par
marchandises

sent de signer
prétexte
on des

fantaisie caprice

qu'ils ont commandées. D'autres enfin
adressent A leurs fournisseurs des récla-
mations peu on pas justifiées ou trop tar
dives qui les font classer dans une caté
gorie de gens auxquels il faut accorder

une confiane> trés limitée,

e eg————————————
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Trop de marchands s'établissent avec
un capital trop faible, méme pour un de
but en affaires. Souvent, ce capital n'est
pas A eux, il est constitué en totalité ou
en partie par de l'argent emprunté. Dans
ces conditions, le marchand n’encourant
pas de grands risques personnels est
moins enclin A apporter A ses affaires l'at
tention, le travail et I'économie qu'y ap-
porte un marchand ayant A sauvegarder
le fruit de ses épargnes antérieures.

U'n marchand qui commence les affal
res sans le moindre avoir personnel, n'est
pas un homme & qui l'on fait volontiers
crédit dans le commerce.

Mals précisément parce que l'on sait
que les fournisseurs se montrent peu dis-
posés & accorder crédit & celul qui débute
avec un capital insuffisant ou avec un
capital emprunté, la plupart de ceux qui
g'établissent dans de semblables condi
tions cachent généralement leur vérita-
ble situation & ceux de qui ils sollicitent
du crédit.

Mais, d'autres déclarent franchement
chez le premier fournisseur auquel 1ls se
présentent le montant de leur capital, si
exigu soitdl; ils demandent un crédit qui
parait raisonnable et qui leur est, par
conséquent, accordé. Seulement, fls ne
disent pas A& ce fournisseur qu'ils vont
répéter chez un deuxidme et un trolsiéme
ce qu'ils viennent de faire chez lul. Et
ils se gardent bien de dire ailleurs qu'ils
ont déja obtenu le crédit auquel le mon-
tant de leur capital leur permettait de
prétendre.

Dans chacune des deux, trois ou quatre
maisons de gros dans lesquelles ils se
sont approvisionnés, on leur a accordé du
crédit et la plus grande somme de crédit
possible, parce que chacune de ces mal
sons a pu raisonnablement croire qu'elle
était la seule & qui 'on demandait cré-
dit

Les échéances ne tarderont pas & ve-
nir; i faudra alors expliquer pourquol
les billets sont retournés impayés, Les
ma'sons de gros sauront donc qu'on a

1

s’ajustant parfaitement
en réels cheveux.

TIETS
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colffure en place, sans I'splatir.
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Faits dans toutes les nuances de Cheveux s harmonisant avee la chevelure de Ia femme qui les porte. Le filet es*
5 Grandeurs R 20 Moyen,
ROSENWALD FRERES, Seuls Manufacturiers brevetés, Londres, Paris et Vienne.
Seuls agents au Canada : DIECKERHOFF, RAFFLOKR & CO., Limited, Angle des rues Simcoe et Wellington, Toronto, et 525 rue St-Paul, Montréal.

R 2 Grand. R 23 ExtraGrand

R 24, Allover R 2 Maille extra fine.
Fabricants aussi de toutessortes de Filets & Cheveux, Crépons, Rouleaux, eto.
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UNE NOUVELLE IDEE:

Le JUPON EPPO

% Voici un jupon qui s’ajuste de lui-méme & toute mesure de
taille, de 20 4 28 pouces,

4 Pas de cordons, pas de boutons, pas d’altération, la jupe
s'ajuste toujours ummulnl gracieusemeut —fermez simplement
les agrafes et le lupon s ‘ajusie de lui méme au unps,l ampleur
est uniformément répartie par la Bande Brevetée EPPO.

¥ Remarquez 'ouverture de cité, le support sans fin — ne se
déchire pas ct ve peut pas se fendre,

4| Nous manufacturons EPPO eu sateens Egyptine et Blackeye
et en soie,

% Votre marchand en gros peut vous le fournir — faites-vous
un devoir d'étre le premier daus votre district A offrir la der-
niére invention—le jupon EPPO.

€ Nous sommes seuls & avoir le droit de manufacturer ce
nouveau jupon au Canada.

Jhc Canadian Converters Co.,
Montréal, Limited

PATENTED
MAY,12

FEB 16-09
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OUR
ONE HUNDRED AND TWENTY - SECOND
- SEASON

NOTRE CENT-VINGT-DEUXIEME SAISON

ET Automne 1910 marque le commencement
de la Cent-vingt-deuxiéme saison, que la
maison John Macdonald & Co., Limited,
s'adresse a la clientéle des marchands de

nouveautés canadiens,

La trés grande majorité des hommes i qui cette
maison a fait des ouvertures d’affaires, il y a
soixante-et-un ans, ont disparu, comme le respecté
fondateur de cette maison méme.,

Ce commerce a été établi pour survivre au fon-
dateur, qui voulait qu'il fiit permanent; et I'esprit
qui caractérisait I'homme qui a fondé cette maison,
a €14 actif pendant toute son existence.

Un commerce qui peut durer et étre florissant
pendant plus de soixante ans, doit avoir été établi
sur une base solide, résistante, et cette fondation,
dans le cas de cette maison, a été celle-ci: “L'in-
térét du client d’abord, en dernier lieu et toujours.”

Nous n'avons jamais eu 'idée de faire des pro-
fits sur les transactions immédiates, mais nous
avons eu plutdt en vue de créer chez le client une
confiance absolue au traitement qu'il recevrait.

Cela a été la caractéristique dominante de John
Macdonald & Co., Limited, dés les premiers jours,
sous la direction immédiate du fondateur de la
firme, qui cultivait ce principe, lequel a été mis
en pratique toutes les saisons et tous les ams
jusqu'a présent.

Beaucoup de marchands de nouveautés cana-
diens sont fiers d’avoir fait leurs premiers achats
chez John Macdonald.

Agents: M. ]. O, Trempe, 207, rue St-Jacques, Montréal.
M. J. H. Carson, (Cowansville), Cowansville.

’

11 doit y avoir quelque MERITE & une entre-
prise qui sert le commerce depuis plus de soixante
ans et qui, 4 I'expiration de cette époque, constate
qu'elle a davantage la confiance de ses clients et
qu'elle fait plus d’affaires qu'i toute autre époque
de son existence,

Il y a du mérite la-dedans et voici comment :

Donner une valeur consistante.

Traiter honnétement tous les clients,

Avoir les marchandises demandées par la
clientéle.

Faire de promptes expéditions, et quand le
client le demande,

Voici quelques-unes des raisons de mnotre
existence,

Les marchands de nouveautés du Canada ne
savent pas TOUS par expérience que ces principes
sont ceux sur lesquels est basé le traitement ac-
cordé A nos clients.

Nous aimerions que vous nous fournissiez 1'occa-
sion de vous le démontrer pendant cette saison—
notre Cent Vingt-Deuxiéme.

Un essai de 'efficacité de notre Département
des Ordres par Lettres sera une bonne épreuve,
La prochaine fois que vous consulterez la liste de
ce dont vous avez besoin, écrivez-mous un mot.
nous disant ce qu'il vous faut, et novs pourrons
alors vous convaincre que la recommandation que
nous nous sommes donnée estamplement justifiée
par notre aptitude 4 nous en montrer dignes.

Consultez dés maintenant la liste de ce dont
vous avez besoin,

M. D. Fontaine, 77, rue Church, St-Roch, Québec.

)  TORONTO

JOHN MACDONALD & C° LIMITED

CANADA
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abusé de leur confiance et elles couperont
le erédi

1l faudra allleurs le crédit
perdu chez les premiers fournisseurs, le
chercher et le trouver
ne

Mieux vaut ne

chercher
sinon c'ext la rui

pas s'établir quand on
sait d’avance qu'on n'a pas un capital suf
fisant pour le faire et que I'insuffisance
du capital nécessite un crédit exagéré, te
lement injustifié l'obtenir, il
faut abuser de la confiance de
nisseurs

Il faut, au
qui accordent
réelle;
le erédit utile et quelquefois aussi de #a

que, pour

ses four
contraire

déclarer & ceux

erédit, sa situation vrale

c'est le meilleur moyen d'obtenir
ges conseils qui aident au

méme que le erédit

ueeds autant

Un commis veut g'établir, il a réussi, A
force de travail et d'économie
le capital qui va lui permettre de voler de
ses propres ailes

A amasser

Il se présente chez ceux
qui vont étre ses fournisseurs:, i1 est bien
re¢u. On voit en lul un rangé
économe, sobre; on s'assure qu'il a les con
naissances suffisantes pour bien mener sa
barque, bref, il inspire confiance et on
lul accorde crédit

Ce crédit, i1 faut non seulement 'obte
nir, mais surtout
c'est-d-dire ne pas

homme

savoir e
perdre un

conserver
lota de la

TISRUR ET NOUVEAUTES

confiance qu'on a su inspirer & ses four
nisseurs

l# malheur est que, bien souvent, tel

homme qui se conduisait sagement alors

qu'il était commis d'une maniére

agit

extravagante méme, quaad il s

voit & la téte d'un commerce assez pros.

pére. 11 en est qui se grisent vite du sue
cfs ot cessent d'apporter aux affaires une
méme attention dés qu'ils ont surmonté
début

surmener

affaires sur un

es difficultés inhérentes & tout

On a vu des marchands se

pour mettre leurs bon

pied, puis, tout d'un coup, confiants dans

leur honne étoile lentir leur heau zéle.
leur magasin pour aller fai
carte chez le voisin

ter aux courses ef ¥

s'absenter de
re 1a partie de assis
parier, enfin, se i
vrer & toute autre chose qud lenr commer
ce.

Avant d'abandonner le sort de son ma
ses commis le marchand devrait
er ce vieux proverbe: “Quand le

les souris dansent ' Dans

gasin a
se rapm
chat est
es affaires

1hsent

il faut l'oeil du maitre, rien

ne le remplace et ne saurait le remplacer.
Mais, en vérité, quelle confiance veut on

qu'un marchand de gros place en un

client qui risque sur uns carte ou un che

val le montant des marchandises qu'il a

achetées A& crédit? Quelle confiance aussi,

peuton avolr en celul qui, sans avoir la

passion du jeu, ne s'occupe pas de ses af

faires et laisse ses commis e débrouiller

seuls avee la clientdle

Le sort qui attend ces marchands n'est
pas difficile & prévoir et leurs fournis
seurs le prévolent puisqu’ils finissent tou
Jours par leur refuser erédit

Quand un marchand a pu se faire oun
vrir un crédit, i1 dépend de lui, et de lui
seul de le conserver et, au besoin, de
I'augmenter sseurs observent
la maniére dont il fait face aux échéances
régularité son crédit est
mais s'll se fait tiver Novellle on 8’1l

Ses fourni

sl pale
ban

avec

cherche quelque excuse pour ne pas payer
au moment voulu, il peut étre assuré que
son crédit périclite

Pour aveir erédit, il faut mériter eré
dit, c'est-d-dire mériter la confiance de
ceux & qui on s'adresse peur obtenir ecré
dit. Un bon payeur inspire toujours con
fiance, alors qu'on se méfie du mauvais
payeur.

Jetons un coup d'oedl & dix ans. vingt

ans en arriére.  Les changements consi
dérables qui ont eu lieu dans la maniére
de faire les choses nous remplit d'étonne
ment

emple

Prenons le commerce comme ex
On n'achéte plus de savon quel
conque, mais du savon d'une marque par
ticuliére, 11 en est de méme pour tout
La publicité en faveur d'un nom
dont on peut se souvenir et d'une marque
de commerce que 'on peut vérifier, a eu
jour résultat une grande augmentation
dos affaires dans les magasing de détail

le reste

AVIS

Nous avons I'honneur d'annoncer aux marchands de la province de
Québec que nous établissons notre commerce dans cette province.

M. J. J. Dempster, notre représentant, aura le plaisir d’aller voir les
marchands, de Québec 2 Montréal et ceux des Townships de I'Est.

Nous avons soixante-dix-huit ans d’expérience dans le commerce en
gros des marchandises séches dans les Provinces Maritimes, et nous sommes
certains que notre expérience, jointe a des méthodes et a une installation
modernes, nous permettra d’exécuter a votre satisfaction les commandes que

vous nous confierez.

Nous sollicitons vos ordres soit directement, soit par I'intermédiaire de

notre représentant.

VASSIE & COMPANY, Limited

Marchandises Séches et Lainages en Gros,

St. John, N. B.
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Tout indique des affaires exceptionnelles pour I'’Automne.
Les conditions fondamentales du commerce sont satis-
faisantes. Les délaillants ont fait preuve de confiance en
donnant de bonnes commandes pour I'automne.

A ce sujel, nous avons le plaisir d’annoncer que notre poli-
lique qui consiste a donner d’exceptionnelles

a eu pour résultat d’augmenter notre volume d'affaires a
tel point que cetle saison sera la meilleure que nous ayons
jamais eue. ‘

La variélé des patrons, leur dessin bien fait et leur impres-
sion claire ont été appréciés.

Voyez de bonne heure volre fournisseur pour vous assurer
le renouvellement de vos commandes.

fEXTILEN
DOMINION
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LA PROCHAINE RECOLTE DU COTON

Les perspectives semblent assurer un

condition ferme du marché du coton pour

ln saison prochaine. Les dégats cansé

par la gelée ont é1é presque réparés par

la replantation, qui a donné de hons bali
veaux, sans mauvaises herbes et a en
pour effet dans certaines localités, 1'éli

partie  des  charancons

tel gu'indigue

mination dune

1 état de la récolte par le
évaluateurs du gouvernement

Textile American”, et los

st eneou

ragaant, d.t
progrés continu - sem

telles conditions

d'un
Dans de

perspoetives
blent claires
on sattend & une forte récolte; mais on
croit que, gquelque abondante que puisse

ra

otre la récolte, i I'époque ou elle
préte pour le mare hé, le prix du coton ne

jellement plus facile, car

sera pas maté

année dernidre a été rapl
A U'étranger, la situation

la récolte de
dement vendue

est trés tendue, et les manufacturiers
américains n'ont pas obtenu de coton
aussi facilement qu'ils Vauraient aimé

Une telle condition doit nécessairemont
porter le prix de la proc haine récolte a
avee l'angmentation

un haut niveaun et

générale de tous les produits et d: toutes
los commodités, il est possible que le mar
¢hé prenne une telle force. On eroit don
dans certalns milienx
sée dans les stocks visihles et invisibles

qui controlsra

que la marge lais

de coton sera le facteur

©

cCEEEEEEEE®

En Balbriggan pour H
A Cétes Elastiques, a laiguille a ressort, pour Hommes.

TIRSUS BT NOUVEAUTES

los prix plus que ne le fera la Joi de of
La demande ne

lui &tre

la demande
pas inférieure, l'offre peut
upérieur mais la manipulation de la
récolte influera beaucoup sur les prix. La

fre ot de

sera

tardivité probable de la récolte, méme si

la suison est des plus favorable, est un

autre factear qui contribuera i la fixation

du prix de la récolte nouvelle.

A mesure que la saison s'avance, la sl
tuation statistiqgue du coton devient plus
forte.  Beaucoup de sections sont dépour
vues de balles de coton et les stocks dans
les grands centres distributeurs, ont di-
qui indi
Cela

toutes les semaines, ce
fin de compte
valeur & la nouvelle

minué

que une rareté en
donnera une haute
récolte, car on en aura besoin immédiate-
comme on s'attend & ce que la
nouvells salson s'ouvre avec une demande

ment et

active pour les cotonnudes & prix modé
ré, la perspective d'une baisse de prix

semble trés éloignée en ce moment

LA PREMIERE CARTE POSTALC

La premidre carte postale parut en Au
triche, 1o ler octobre 1869, dit “Scienti
fic American”. L'idée avalit &té déja sug
® ¢, mals non adoptée, lors du cinquid
ongreés postal allemand en 1865, Son
Autriche semble étre due 2
1869 par le profes

adontion en

un article publié en

seur Emmanuel Hermann, de Vienne
quon appelle quelquefois l'inventeur
de la carte postale En 1870, des

cartes postales furent émises par l'union
Nord, la Ba
Les car

jostale de I'Allemagne du

viere, 'Angleterre et la Suisse
tos allemandes furent

wslon de timbre jusqu'en 1872, an

fmprimées san

im)
née on les premidres cartes postales avee
céponse payée furent aussi émises en

Allemagne Au congrés |vstal qui oeu
lien & Berne en 1874 et auguel 22 pays
étaient  représentés la postale
internationale de la valeur de 10
nings, 12 centimes, 1 penny ou 2 cents,
fut adoptée. lLa carte postale devint
bientdt populaire, et son usage s'éten
dit & d'autres pays. Les cartes postales
sont maintenant employées en grandes
quantitéh par 22 gouvernements. En Al
lemagne seulement, plus de 15,000,000 de
cartes postales sont employées annuelle
ment

La carte postale illustrée, qui a acquis
une popularité étonnante au cours de la
dernidre décade, est presque aussi an
cienne que les cartes postales des gouver
ments. Elle est aussi d'invention alle
mande et doit son origine & la guerre
franco allemande. Le 16 juillet 1870, la
premiére carte postale illustrée repré
sentant un canonnier fut mise en vente
A Oldenburg par Schwartz. La manufac
ture des cartes illustrées fut ensuite en

carte
pfen

“SOUS-VETEMENTS OXFOR

En Tissu Suisse @ Cétes pour Dames et Enfants.

1.:.

nuances

les Marchands de voir les marchandises “OXFORD” pour Dames avant de faire leurs acha s,

En outre des marchandises Suisses & Cites pour Dames, nous offrons le tissu tricoté le plus nou*
veau, appelé Velvet Knit. C’est un tissu patenté qui, comme son nom I'indique, donne exactement la
sensation du velours au toucher ; étant fait au point entrelacé, il a un nombre double de coutures que les
vitements ordinaires de méme grandeur. Il vous sera avantageux de voir ces échantillons,
Sous-Vétements & Cotes a I'Aiguille & Ressort pour Hommes. — Nous offrons des échantillons de ces
articles en tissu plus fin que tout ce que l'on a encore vu au Canada, et nous constatons, d'aprés les ventes
déja faites, que tous les Marchands apprécient les valeurs et les qualités de cette ligne

N()I'S offrons dés maintenant nos échantillons pour la Saison d’Eté 1911, et nous conseillons 4 tous

POP

es.

@C@@@@@@C@@@C@C@@@@@@@@@@@@@@C@@@@
" %

%

Comme par le passé, nos vétements parfaits et leur blanchiment parfait répondront entitrement au

modéle du genre,

THE OXFORD KNITTING CO., Limited

99099999999000900)

WOODSTOCK, ONTARIO.
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Prélart Emaillé, Toiles Cirées pour Escaliers,

Prélart pour Voitures, Toiles Cirées pour Passages, Bordure Clef,

Toiles Cirées Sanitaires pour Murs, Tapis en Liége,

Toiles Cirées pour Rayons, Prélart en Grosse Toile pour Escaliers de derricre,

BURLAPS DECORATIFS.

Jhe Dominion Qil Cloth Co.. Limited

MONTREAL.
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treprise par Brandt & Dresde. Cette in comme en autre ne pourrait le faire facture ot son bas prix relatif a attiré sur
dustrie s'est développée dans des propor La mousse irlandaise peut remplacer la olie 'attention générale de ceux qui ont a
tions gigantesques Bien que heaucoup gélatine et les colles animales en manu en servir

de cartes solent des exemples frappants

de mauvais goQit et de vulgarité, on ne
peut nier que les meilleures cartes ar

2 La gravure cldessu représente i cheveux convenant au commerce de Noun
tistiques reproduisant des tableaux et  genre populaire do Boucles en Touff veautés, de marchandises de Fantaisie et
des statues céldbres ont propagé le goit la boucles sont trés & la mode en agasing Généraux

du beau et que les vues de paysages ont
donné A de nombreuses personnes Qque
que idée des heautés de leur propre pays
et de pays étrangers que les auraient
toujours ignorées autrement

LA MOUSSE IRLANDAISE

D'aprés un rapport cousulaire, la mous
go de Carrageen est trés employée dans
I'industrie textile On prétend que la
supériorité des toiles d'Irlande est due
en grande partie & 'emploi d'un encollag
obtenu en faisant bouillir et en tamisant
la mousse, puig en l'applignant aux chat
nes des toilos, De plus, l'encollage esl
employé dans le finissage des cotonnades
des soieries et de la flanellette, dans I'im

pression sur calicot et dans la manufactu

re du cuir. La grande valeur de cette

ce moment MM. Phillips & Wrineh, Li pDemandez un échantillon de son filet
- A mited, 80 rue Bay, Toronto, en ont dans
ce qu'elle péndtre réellement le fil et le  tous les styles populaires Cette maison
rend plus résistant, et entre dans la fibre tient un grand assortimoent d'articles pour au Canada et que l'on peut détailler A 10c

e L L L L L Ll Ll bbb bbb b
L’ENTREPOT DES GANTS DU CANADA.

PERRIN FRERES & CIE.

mousse pour l'industrie textile est due A
Ideal”: ¢'ost.le filet qui se vend le plus

6° et 7° Etages, Edifice Mark Fisher,
28 Carré Victoria, Montréal.

AUGMENTEZ VOS AFFAIRES

*
*
&
*
*
*
=
*
*
*
dans votre ‘

*

DEPARTEMENT DES GANTS, :
'automne prochain, en tenant vos stocks au niveau “
de la demande, en vendant les “
§

-

Gants Perrin

et en profitant des facilités offertes par la
Maison Perrin.

Le stock de Gants le plus considérable et le mieux

assorti au Canada. :

g e T 2 2 2 2 2 2 2 0 Ll b b
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Notre stock d’étoffes a Robes et a Costumes est au
complet comprenant toutes les derniéres nouveautés en
dessins, finis ou colons.

Il en est de méme pour les Sous-Vétements pour Dames,
Hommes et Enfants. Coat Sweaters.

OARNEAU Limitee

QUEBEC

|MONREAL - (r"::EI'\Ri 2
IOTTAWA, M1 rue Sparks.

CHAMBRE 11

Serges et Vicunas “SPHINX"

Salles d'Echantillons :

XNIHJS,, SeundiA 19 s3819G

9

T e

Seuls Agents pour les Serges et Vicunas “SPHINX" ainsi que pour
les Etoffes & Robes portant la marque célébre “LA RENOMMEE..”

Tapis, Prélarts, Linoléums, Carpeltes.

Couvertes pour Berceaux, Chevaux, Chantiers.
COUVERTES BLANCHES, GRISES, ROUGES.

Nos voyageurs sont maintenant sur Ja route avec leurs nouveaux échantillons.
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L'ART DU DETAILLANT

A propos de I'étalage

La Revue Internationale de UEtalage &
publié les extraits suivants d'un intéres
sant livee de M. Silvain Roudés

81 vous étes commergant, votre premis
re préoceupation sera de veiller i votre

étalage. Une marchandise bien présentée

est & moitié vendue N'épargnez pas la

lumiére; le public, comme les papillons

la recherche On ne s'arréte pas devant
un magasin mal éciairé, on s'écrase de
vant des vitrines rutilantes, aux feux sa
vamment combinés, on admire et on en
tre

Etiquetez vos articles, c'est essentiel;
sur dix clients possibles, neuf n'entrent
pas parce qu'ils ignorent le prix qu'ils
pajeront; ils craignent une trop grosse
exigence de a part du marchand, ils
préferent s'abstenir de demander le prix

plutdt que d'étre obligés de se retirer en

avouant que c'est trop cher. (Vest recon

naltre implicitement qu'ils ne sont pas

assez riches, et ¢'est un aveu que bien peu
un

qui n'était

aiment A faire, méme @ étranger

Mest A& ce procédé pas encore
Bouel
dut le
fortune

Je plus possible, le pas

en usage dans la Nouveauté, que

caut, le fondateur du Bon March
commencement de sa collossale

Renseignez done

sant, le désoeuvré, la ménagére qui s'ar

TISSUS ET NOUVEAUTES

rétent @ votre vitrine, qu'ils sachent &

l'avance la somme qu'ils doivent débour
les hésitations et faci

On

ser; cela supprime

lite l'entrée dans vos magasins

sait qu'il n'y a pas de surprise 4 crain

dre, on s'habitue & votre seuil, on revient

chez vous parce qu'on vous connait déja
N¢ NISSeZ pas

1 trop longtemps les mé

mes articles a I'élalage, variez-en souvent

la disposition, appliquez vous i y mettre

un peu dart; la curiosité, I'intérét, sont

des appits que le commercant habile doit

utiliser Certaines étiquettes, telles que

Occasion exceptionnelle, — Dernidre créa

t.on Moddcle exclusif, ete; de jolis noms
I'actualité
i la piéce en vogue, & I'homme en vedette

une

empruntés le plus souvent a

produisent influence favorable sur
le public

Ne cachez pas vos marchandises au fond
des comptoirs, ne les empilez pas sur des
rayons trop hauts
de

évidence, afin que les acheteurs pulssent

d'oir il est impossible

les voir. Placezles au contraire en
facilement se rendre compte de leur fral
cheur ou de leur qualité

Lorsqu'une personne se dans

ne la laissez pas s'égarer

présente
votre magasin
seule au milieu de vos comptoirs, en quéte
d'un employé & qui soumettre sa demande
81 vous n'avez pas de commis et que vous
sovez occupé avec un autre client, invitez
la A s'asseoir en vous excusant de la fai-

ro attendre. Sovez prompt & servir: vous

pouvez avoir affaire & quelgu'un de pres

%6, que votre lenteur et I'abondance de

vos explications irritent

N'imposez jamais vos golits. Laissez le

client libre de ses appréciations, ne le

harcelez de sollicitations génantes
dans le but de lui vendre telle marchandi
quand il ré
un objet en précisant la forme ou

“Cela

pas
se plutét que telle autre, et
clame
de cet objet, ne dites pas
Ce n'est plus la mo

la nuance

ne se fait plus”, ou
car vous lul décernez ainsi un brevet

loin

de’
d'ignorance ou de vulgarité gui est
de lui plaire

Adoptez le prix fixe, afin de ne pas étre
dans 'obligation de ruser avec l'acheteur,
A l'instar des ménageres au marché; afin
de ne pas lui mentir sur la modicité de
bénéfices
rien & voir

VO3 question A laquelle i1 n'a

Montrez A tous une égale prévenance,
quelle que soit la mise des gens ou I'im
Celuil qui
ne vous verse que dix cents aujourd'hui
{rut demain dans ‘huit
jours, faire un achat de quarante dollars

Quand 'objet demandé n'existe pas dans

manifestez-en le regret et ex

portance de leur acquisition

trés biemw ou

VOS ravons
primez l'espoir d'étre plus heureux une
autre fois. Ne marquez pas de mauvaise
humeur de votre dérangement, restez cour.
souriant. 11 faut

tois et ne

client sorte de chez vous sur une mauvaise

pas que le

impression, il ne reviendrait pas.

matiére 4 publicité et électros.

VOUS qui étes Marchand-Tailleur, a quelque
endroit que vous puissiez étre établi,

Devenez un représentant du

Systéme Spécial d’Ordres pour les
VETEMENTS CAMPBELL

FEt supprimez toutes les sources de dépenses daus votre commerce. Assurez-vous la meilleure classe de
clientéle en vendant des vétements faits sur mesures dont la confection égale le travail des tailleurs mé-
tropolitains vendant aux prix les plus élevés, sans tenir pour un cent de stock et sans payer des salaires
A des tailleurs. Nous vous fournirons des centaines de beaux échantillons de drap, clichés de modes,

Vous prenez les mesures de vos clients et nous faisons les vitements.
Ou bien, si vous désirez quand méme tenir du stoc

Le profit est clair pour vous.

k, laissez-nous vous confectionner des vétements, ce
qui vous économisera le salaire d’un tailleur régulier et vous donnera le meilleur service. Si nous ne som-
mes pas encore représentés 1a ol vous étes, écrivez-nous pour plus amples renseignements sur cette
méthode de vente de vétements.

G6he CAMPBELL M’F’G CO., Limited

Rues St-Elmire et Cadieux, Montréal.
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PHILLIPS & WRINCH

IMITED

ARTICLES de TABLETTE et pour CHEVEUX

Nos échantillons pour l'automne sont maintenant entre les mains de nos huit
représentants, Si ceux-ci ne vont pas vous voir, écrivez-nous directement.
Vos commandes seront 1'objet d'une attention prompte et soignée.

Cette gravure représente une de nos Nouvelles Parures en Ruban, Elles se

détaillent a des prix populaires,

Filets de Cheveux, Rouleaux et Bourrelets, Boucles, Touffes, Tresses, Formes
Turban, Braids, Epingles 4 Braid, Bandeaux, Barrettes, Peignes de Coté,
Peignes d’Arriére, etc. Nous avons le plus grand assortiment de ces
marchandises que nous ayons jamais offert. Sacs & Main en Cuir, a détailler
de 25¢c. & $15.00 chaque. Epingles de Chapeaux se vendant de 5c. a $5.00
chaque. Nous sommes Seuls Agents pour le Filet de Cheveux ** IDEAL,”
le filet qui se vend le mieux sur le marché, Demandez-en une douzaine a
titre d’échantillons. Prix, $9.00 la grosse.

Phillips & Wrinch, Limited

80 rue Bay, TORONTO Queébec : B rue Jacques-Cartier

Nous sommes seuls Agents pour les Aiguilles Meteor de Woodfield,
“ Les Meilleures Aiguilles.”




CHAPEAUX ET CARNITURES

La jeune fille qui, en 1909, était fidre de
posséder un chic panama. devra abandor
ner cet article & son grand fréve elle
Turban en opossum d'Australie avec
lours mauve et noeud a4 gauche
aussi un bel effet quand
phir ou orange mat, ou hien de soie moir
ce vert émerande
veut Atre élégamment chapeautée, cette
saigon, dit “The Illustrated Milliner”; car

Jes panamas ont maintenant une passe d'u

ne largeur sans précédent. On laisse mé

me entendre que la largeur extraordinai

cette saison, est des

I'offre

re demandé une

principales causes de limitée de ce

beau chapeau d'été

L¢ panama blanc ou blanchi est consi

déré comme plus élégant, et d'énormes
noeuds en large ruban forment la garni
ture favorite. Des marchandises en pid

ces portant des dessins persans blancs on

délicatement colorés, sont employées

quand l'effet d’écharpe est préféré; mal

le taffetas changeant est trés chic
Les

chapraux Leghorn I

plus élégants ont des purements en satin

nouveaux

Un des plus beaux chapeaux artistiques
est en fine paille d'une nuance brune dé.

licate, avec quatre magnifigues plumes

d'autrnche nuancées de teintes sharmoni

sant

est garni de

TISRUS ET NOUVEAUTES

le ruban est plus employé avec les

fourrures que depuis plusieurs années, jes

nouvelles étoles longues et les écharpes

wortant d'énormes noeuds en large taffe

i remarque des couleurs brillantes

an ouge vif et bleu dans les blou

es comme sur les chapeaux. Bien que les
chaeaux soient en couleurs unies et plu
comme garnitu

tot foncées, on emploie

doublure en ve
Ce chapeau produit
velours bleu sa
d'une nuan

fe de feuilles de bruyére

A gauche La

sauvage placée
bien en
doublée de fine paille

grands

arriére passe est
sole noire
trés

oS es

Les chapeaux sont aussi

garnis de fleurs, telles que lilas

clématites en nuances iridescentes s'har
qu'on emploie
fleurs sont

monisant avec le taffetas

beaucoup aussi. Les presque
toujours disposées d'un co6té du chapeau;
mais on voit aussi des chapeaux prove
nant des magasins les plus élégants, en
tidrement couverts de petites fleurs plan
tées droites

Les formes de ces chapeaux ont une va
riété de plis, d'ondulations suivant le vi

sage et le style des personnes qui les por

tent. Comme garniture, le pouf de plumes
ou de fleurs a une vogue énorme, mais
on a une tendance & le placer plus en
avant 1l se produit toujours quelque

changement a fantaisies de la mode

ces
quand les petits magasins les ont copiées
et rendues ainsi communes

. e

I rubans seront un des caractéres
principaux de la saison d’automne pour
tout ce qui concerne 'habillement. Cette

tendance se remarque dés maintenant dans

Calotte en seal avec passe en hermine, forme bicorne;
ce chapeau est trds élégant avec du lapin noir et du
chinchilla ou du vison seul

res du velours de la sole et des fleurs aux
teintes brillantes

U'n beau modéle est un grand chapeau
en chanvre blanc
trés fin, une double guirlande de roses
blanches encerclant la calotte, et une touf-

couvert d'un voile noir

les modéles avancée présentés par les créa
teurs de modes & Paris et & Vienne. Les
rubans sont la plus jolie forme de garni
dounent A tous les effets d'ha
billement un air élégant qui n'est égalé
par aucun autre genre de décoration,

res et
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vous désirez la meilleure
clientéle, mettez en stock

NOS

B

ce sont les meilleures.

Pleines de genre et dori-
ginalite avec une garan-
tie de quallte et de sa-
tisfaction.

Nous avons déja été
assez encouragés pour
savonr que nous n avons
rien a redouter d'une
comparaison.

‘Demandez la visite de nos voyageurs.

Swift, Copland & Co.

LIVMITED

517.525, rue St-Paul
MONTREAL, P.Q.
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de la

Perfection

TRCNISE
THGITEE

Mitaines, Gants, Toques,
Bonneterie, ‘**Mufflers,”
Casquettes, ‘‘Sweater
Coats” et Jerseys.

HORS DE COMPARAISON POUR
I'Ajustage, le Fini et la
Durabilité

R. M. BALLANTYNE

LIMITED

STRATFORD . ONTARIO
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Les articles representés par ces gravures sont quelques-uns de nos numéros
spéciaux choisis dans notre

Assortiment d’Accessoires de la Toilette
pour le Début de I'’Automne.

Nous offrons un assortiment

d’Articles de Cou, Ceintures, Plissés et Ruches

plus considérable que tout ce qui a jamais été offert au Canada.

Placez vos ordres de bonne heure et assurez-vous une bonne livraison.

R. D. FAIRBAIRN COMPANY. LIMITED,

Prés—RHYS D. FAIRBAIRN

Vice-Prés.—F. J. KNIGHT,W.C. CLIFF

TORONTO

ane d

0=

D

e

<>

NOUVEAUTES

T v g el SR

,EE ! -y

e




56

Les longs rubans qui flottent gracieuse

ment sur I'épaule ou

menton domnent aux chapeaux un certain
i qui fait de tout visage un Jo tableaun
Los peintres et les podtes ont
chanté le charme des rubans, et

Passe en skunk avec dessus drapé de velours bleu
erroquet mat, et aigrette de héron grise. . ne belle
rniture consisterait en velours brun avec vison et
paradis, en chinchilla avee velours mauve et Numidie
on bien en lapin blane plissé et velours no avee héron
Wane et noit
fi' e et les femmes plus Agées ont
temns immémorial, reconnu les effets
tistigues obtenus par leur emploi; elle
ont orné leur toilette de bande souples
belles et lustrées de soie et de satin
Le printemps dernier, il ¥ a eu une
mande inusitée de rubans de velours pour
e« garnitures de chapeaux, deman le due
ity duction de quelques modéles de
mandant des rubans flottants. En ce mo
ment les rubans sont employés sous des

formes si variées pour turbans et boan=t

d'automobilistes, que les modistes avisées

confection de

occupées maintenant a la

des rubans

modé avancés, emploient
pour la plus grande partie de leurs créa
tions

les plus populaires

Les effets de
maintenant sont ceux qui descendent jus
qu'aux oreilles de chaque cOté, formant un
bonnet A
formes de chape

effet de pointes. 11 ¥y a un cer

nombre de

tain ux qui

comme les formes en pointe voir

laissent
endant

frisons, et ¢
téte de chaque

les cheveux et les
s'ajustent exactement ala
et 1] est nécessaire d'y employer des
auté

coté,

Les

leur t

compléter

rubans pour

NOUVEAUTES

TISSUR ET

des sont arrangées en formant des
d I'habitud> & gauche sous met
les bouts tombant jusqu'da la taille

| rubans pour lesquels on montre le

\ de préférence sont le taffetas Messa
ouple et le satin

rures quaujourd’hui les chapeaux garnis

de fourrure sont plus légers que les cha

ours de mémes di

peaux drapés de ve

mensions. Ce fait seul a une tendance a

wugmenter la vente des chapeaux en four

Les fourreurs ont profité de l'intérét
manifesté par les modistes pour leurs mar
handises et offrent une telle variété de
fourrures que chague caprice pour un
fourrure rare peut étre satisfait, de méme
que la mande pour les marchandises d2
vente courante

La demande est forte pour le caracu
plat et le bol astracan moiré 1 oir
ployés pour le dessus des turbans

I 'opossum se combine avee le noir, et la
ogue du gris indique que les fourrure
grises seront en demande plus tard

L'avance de prix du “broadtall” fait

wles les personnes riches peuvent por

cette fourrure élégante. On peut en

ve autant du chinchilla, la plus fragile
les fourrure

Le prix de I'hermine a aussi augment
mais on ne peut pas trouver de fourrure

Jlus charmante pour un chapeau habillé
1 belette blanche pourrait étre une riva

Opossum avec large noeud en ruban satin mauve Du
chinehilla ave¢ ruban noir ou bleu perroquet du seal
avee soie brochée brune ou jaune, forment une garni
ture élégante.

Les fourrures pour chapeau compren
nent toutes les variétés A poil ras, Com
me les chapeaux sopt beaucoup plus

grands qu'autrefois, la demande pour des
chapeaux trés légers a obligé A une telle

ymélicration dans la préparation des four

le formidable de cette fourrure blanche
royale

Les d'hermine blan
ches ou de couleur pastel sont extréme
élégantes; mals modistes de

comprendre A leurs clientes

bandes et queues

ment les

vralent faire



TISSUS ET NOUVEAUTES 57

HAttrait
Jpecial

pour faire monter vos ventes dans le Département
des Bas pendant les mois d'été ou les affaires sont
inactives, le bas ** Three Eighties Brand' est le
bas correct au prix correct.

TRADE MARK
RECISTERED

POUR DAMES ET JEUNES FILLES

Veuillez insister pour avoir le véritable bas ' Three Eighties Brand.” Recherchez les trois 80 et
évitez les imitations inférieures,

ae Chipman-Tofior [jrifting ¢

Limited

Hamilton. - Ontario.
E. H WALSH & CO., TORONTO « MONTREAL, . Seuls Agents.
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que cette fourrure demande une toilette
riche, appropriée.

Le seal a une coloration si adoucie qu'on
peut l'employer avec autant de golt sur
un chapeau artistique, une toque de pro
menade, un honnet d’automobiliste ou une
casquette de patinage. le chapeau Colo-
nial couvert de seal est un de ceux qui
donnent le plus de satisfaction

Le vison est beaucoup employé pour les
bonnets d'automobilistes, les passes de
turbans et les bandes A garnitures Un
turban trés élégant a un dessus en lapin
blane plissé et une passe garnie de vizon
jusqu'a la moitié Ce chapean est sl léger
qu'on pourrait le qualifier de “léger com
car l'expression “léger
serait absolument

me une plume”,
comme de la fourrure”
mal placée.

De belles bandes qui encercleront la ca
Jotte de nombreux chapeaux ont un cen
tre en dentelle d'or ou en dentelle irlan
daise bébé, avec hordures d'un poucs e vi
son—garniture qui sera employée moins
large pour les robes

“ e

Le style persan s'est glissé dans les
garnitures et ornements pour chapeaux, et
bien que les nouveautés or et argent de
I'année dernidre aient semblé insurpassa
bles, le prétendu impossible a 6té réalisé,
et les galons, les passementeries. les han-
des ot les motifs sont plus jolis que ja
mais.

Les dessins les plus exquis — dans les
styles romain, grec, oriental, de conven-
tion et égyptien— sources de l'art le plus
élové, se voient dans les modéles ouvra-
gés en fils d'or, d'argent et de couleurs
persanes

Quand ces couleurs entrent dans une
pande ou dans un seul motif, le résultat
ost merveillenx. Pour la fomme de golts
plus modestes, il ¥ a des effets également
exquis en gris et brun, noir et gris, et noir
ot blane, assemblage toujours désirable

On remarque des bandes ressemblant &
des spécimens de l'art du bijoutier, on des
fils d'or et d'acier sont entrelacés On n'a
qu'd les voir pour se rendre compte de V'ef-
fet qu'elles produisent sur le velours noir.

On fait des bandes larges de six pouces
en nets gros et fins— gris, éerus, noirs et
blancs, sur lesquelles des dessing égyp
tiens et persans sont produits en fils d'or,
d'acier et fils bleu persan.

Des modeles semblables sont brodés au
moyen de ces fils sur des bandes de ve
lours noir, qui font d'une toque ou d'un
turban ordinaires une création réelle.

U'ne nouveauté venant de 1'étganger con-
siste en une hande de dentelle irlandaise
gur drap d’or avec bordures de fourrure
(les garnitures élégantes sont en vison,
lapin noir, ou blanc et en opposum ans-
tralien.

Les effets de noir et blanc sur bandes
en lapin blane, avec centre pailleté sont
trés élégants. On voit aussi des bandes

TIRRUS ET NOUVEAUTES

en lapin et vison bordant de larges passe
menteries en or. Le délicat duvet de cyg
ne horde une large insertion en dentelle
irlandaise entrelacée de fils d'or. Le suc
cds de ces minces bordures de fourrure,
comme garnitures de robes élégantes, les
a mises en grande demande pour les cha
peaux riches

Pour les chapeaux ordinaires, 11 ¥ & de
petites bandes de drap trés léger, et le
drap beaver soie excessivement léger sera
grandement employé pour draper les to-
ques et les turbans. Ces hautes nouveau
tés sont une aubaine pour la confection
Elles sont en couleurs, une com-
binaison de noir, bleu et vert faisant
beaunooup d'effet. Avec ces petites bandes,
on peut faire une toque A dessus en forme
télescope, en trés peu de temps De bon
combinaisong sont les suivantes
blen, vert et brun, et noir et vert prune

Des bandes en plaid écossais et en braid
de solo noire tuvautée sont trés attrayan-
tes et se font dans les nuances désirables
de verts nouveaux et rouges mats ainsi
(que dans les nuances noires et vert prune
en vogue.

Une des étoffes faisant le plus d'effet
pour la garniture des chapeaux est I'6toffe
A bandes appelée “bird’'s eye” Cette belle
étoffe est tissée en chenille et braid de
sole et fait le plus élégant turban. Bien
que, probabl la ison noir et
blanc soit destinée A étre la plus populai
re. une combinaison qui aura beaucoup
de vogue sera celle de bleu, blanc et vert
chasseur — couleur agréable qui fait res-
sortir d'une maniére frappante le “bird's
eve” blanc. On peut ge procurer ce nou-
veau matériel dans les principales nuances
de la saison, lLes grands Leghorn et au

neuse

nes

tres chapeaux artistiques portent une
multitude de boucles en ruban.

'énormes noeuds en ruban ornent pres
que tous les chapeaux, 1a petite forme en
drap étant parfois presque complétement
cachée par de grandes coques en taffetas
ou en satin.

LA LAINE D'ALPACA

La laine d'alpaca peut étre congidérée,
sans exception, comme un article des plus
importants pour le commerce des départe-
ments du sud du Pérou, spécialement des
départements de Arequipa et de Puno et,
A un degré moindre, de ceux de Cuzco et
de Ayacucho,

Représentant une valeur d'exportation
de £400,000 & £600,000, avec des fluctua
tions variant de 5 & 50 pour cent, il est
tout A fait évident que, pour des dis
tricts pauvres et peu peuplés comme
ceux-a, la valeur de la laine d'alpaca
affecte trée directement le pouvoir de
dépense du peuple et, en conséquence,

l'activité commerciale de la localité
Ainsi, en 1907, le cont moyen d'un quin
tal (100 livres espagnoles) placé sur le
marché, était d'environ 59 solells en
monnaie péruvienne, soit $59.00, tandis
qu'en 1908, le codt moyen sur le marché
6tait d'environ 51 soleils,

Les principaux marchés de la laine d'al-
paca sont le RoyaumeUni et les Etats
Uni®; malis une «wertaine quantité est
consommée en Russie et en Allemagne
Jusquia une époque datant de six ans
environ. les BtatsUnis achetaient & Ll
verpool, tout TI'alpaca dont ile avalent
bescin, mais depuis lors ils ont essayé,
et avee quelque succds de se fournir di-
rectement & Aréquipa; une firme impor-
tante ayvant des malsons A New York
Lima, et Aréguipa a maintenant un ex
pert salarié résidant A Aréquine pour
trier toute la laine achetée par elle et
destinée aux manufacturiers américains,
car en raison de forts droits d'importa
tion, ce pays ne peut recevoir que la lai-
ne de qualité supérieure, le reste étant
expédié & Liverpool ot il trouve un dé
bouché., Nous donnons ci-dessous Jes ex
portations totales de laine d'alpaca de

Molendo pendant les six années 1903
1908
Tonnes
1908 . . . .. 2637
T 1912
1908 ..., 358
1908 . ... ..., 25
07 ... 2382
1908 . . 1,944

On voit d'aprés cela que I'exportation
en 1908 a 6té la plus faible depuis 1904
En 1908, New York n'a importé que 100
tonnes directement de Molendo, contre 520
tonnes en 1907, la raison de cette dimi
nution est, sans doute, I'incertitude quant
au tarif du nouveau gouvernement. Le
prix le plus bas & Liverpool était de 1s.
2d. 1a livre en mai et le plus haut prix,
1s. 5 84 en octobre, pour une bonne lai-
ne moyenne,

Des arrangements sont & peu prés ter-
minés pour l'excursion de 1’ Association
des Manufacturiers Canadiens, qui se ren-
dra & Vancouver en septembre pour as
sister A l'assemblée annuelle On s'at-
tend & ce que plus de 400 Aélégués pren
nent part & I'assemblée. I'excursion se
fera en deux sections. La section prinei-
pale se formera & Toronto: mais pour la
commodité de ceux qui désireront partir
directement de Montréal et de points si-
tués A I'Est, des wagons spéeiaux seront
attachés A l'un des trains réguliers et
iront jusqu'a Sudbury, on ils joindront
I'excursion spéciale. Tes délégués seront
reconnus officiellement & presaue tous les
arréts dans 10uest. Des arrangements
ont 66 faits pour des réceptions snéeia-
les A tous les points. Au vovage de re-
tour les excursionnistes visiteront Min
néapolis et St-Paul, od ils seront recus
par les clubs commerciaux de ces denx
villes.

Un journal quotidien sera imprimé A
berd des traing pour faire connaftre aux
excursionnistes, le programme, les nou
velles générales ainsi que les événements
qui se passeront pendant le trajet.
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Vignettes a Publicité

Pour MAGASINS de NOUVEAUTES.
MAGASINS s DEPARTEMENTS
¢t MAGASINS GENERAUX

Nos catalogues contiennent des milliers de
Vignettes de toute description, graudes et

petites, pour journaux, circulzires ou cata-
logues,

CATALOGUE ENVOYE GRATUITEMENT
SUR DEMANDE.

Prix des Vignettes: 20 cts. chacune,

Nos Vignettes de Chapeaux et de Modes
représentent absolument les derniers genres.

VIGNETTES DE HAUTE CLASSE
PRIX PLUS BAS QUE TOUS LES AUTRES

Syndicate Cut Co'y.

19 & 21, Park Row, NEW.YORK.

nee tous les frals d'envoi dans
minfon du Canada

L6 PrIX 60 1a Quallte

Distinguent les Sous=Vetements

« D'autres Sous-Vetements Bien Faits ...

Leur excellence est prouvée et attestée
par des centaines de marchands les
plus progressifs qui tiennent cette ligne.
Eventuellement vous la désirerez—
POURQUOI PAS MAINTE.-
NANT?

The GALT KNITTING GO0.,

GALT, - = Ontario.
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Révillon Freres, Limitée

Exportateurs et Importateurs de

Nouveaulds en General
e A —— R
79, rue de Rivoli Paris.

S

Entrepot Canadien :

184 ot 186, rue MeGill, - Montedal

Nous prenons m
Automne 1910

Nou
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GREENSHIELDS
LIMITED

MONTREAL

Sous=-Vétements
Marque Health

Nos vendeurs offrent maintenant
des échantillons de Sous - Vétements
Marque Health pour I'Automne 1910,
Nous garantissons que les grandeurs
sont correctes dans chaque numéro.

Vos Ordres seront Executes
Promptement
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ASSOCIATION DES MARCHANDS
DETAILLEURS

La formation des Succursales de Comté.

A la récente convention de )'Association
des Marchands-Détailleurs de la Provine
de Quéhec
demandant aux Officiers du Bureau Pro

une résolution a été adoptée

vineial de poursuivre l'organisation de
Succursales de I'Association dans la pro
afin d'aider
du possible les marc hands de la campa
gne

Nous sommes heureux d'apprendre que

vince dans toute la mesure

le commerce d'épicerie et le commerce de
détail ont
de leur coté, un comité qui devra s'abou

ferronnerie de formé, chacun

cher avec les marchands de gros de ces
deux branches de commerce pour prendre
conjointement avec eux les mesures pro
pres A donner satisfaction au voeu de la
Convention

Mais les officiers de 1'Association qui
sont A la téte de ce mouvement ne veulent
pas s'en tenir seulement & lorganisation
de succursales pour les deux branches le
commerce susmentionnées fls désirent

que chacune des lignes de l'activité com

merciale ait sa section dans les principaux

centres de la province, autant que possi

ble dans tous les chefslieux de comtés

Une campagne d’organisation de ces suc
cursales de comtés va
Nous

commercants les plus influents de chaque

commencer inces

samment faisons donc appel aux

comté, aux marchands intelligents qui

comprennent le but de I'Association des
Marchands-Déts

qu'elle offre & ses membres

illeurs et les avantages
Nous leur
mettre la ma
n'épargner au
cun effort pour attirer dans la succursale
de leur comté les marchands des campa
gnes et villages environnants

demandons de se préter &

chine en mouvement et

11 est impossible que les officiers de
sociation consultent tous les mar
chands les uns aprés les autres avant d'en
arriver A

commencer le travail; ils doi
vent pouvoir compter sur la bonne volonté
de tous les membres actuels de 1'Associa
tion. pour pousser sans le moindre retard
avee activité l'organisation des suecursa
les de comtés

Chaque section de 1'Association devrait
comme l'ont fait la Section des Quincail
liers et la Section des Epiciers, nommer
un Comité chargé de s'entendr
commerce de gros correspondant sur les

avee le

mesures qui penvent étre utiles an déve
loppement du commerce

Ce n'est pas en vain, nous en som@mMes
certaing, que 1"Association des Marchands
Détailleurs fait appel au
au dévouement
bres

Pour tous renseignements que pour-
ralent désirer les marchands au sujet de
'organisation d'une succursale, nous les

zdle Aclairé ot

intelligent de ses mem

ISSUS ET NOUVEAUTES

Beaudry
St-Denis

s'adresser A M_J. A
secrétaire provineial, 80 rue
Montréal

prions de

ASSOCIATION DES MARCHANDS-
DETAILLEURS DU CANADA

En donnant le compte-rendu de la Con
vention Provinciale des Marghands-Détail
leurs du Canada pour la Province de Qué
bee, nous avons omis de mentionner 16
lection du 2¢ Viee-Président du
Provincial

Burean

M. A. LANIEL.

Vice-Président du Burean Provin
cial pour 'année 1910-1911

Eln 2¢

Nous réparons cet oubli

M. A Président de la
Section des Montréal a é1é
Bur
Provinee de Qué
ociation des

Laniel, ancien

fers de
Vice-Président du
clal pour la

Gla 2

1 Provin
e de I'As
Marchands-Détailleurs  du

Canada

Le mérite est une grande chose; mals
de deux magasins de mérite égal, celul
qui fait la mellleure publicité fera le
plus d'affaires.—(Washington Star,.

LE COTON EN ALGERIE

débuts de la production du co
intérét pour le

Dans les
ton en Algérie, i1 y avait
planteur & présenter sur les grands mar
chés régulateurs des cours, les cotons qui
n'étaient pas assez connus encore et qui

alent pas de marques propres sur
wm effet, 11 y a une

diversité de clientéle gui pouvait permet

les grands marchés,

tre aux cotons algériens de rencontre?
I'industriel ayant le meilleur emploi d'une
variété nouvelle. D'autre part, 'organi
sation de ces marchés était une garanti®
contre les difficultés qui pouvaient ré
sulter de I'exécution du contrat de vente
des transactions pour lesquelles le plan
Mals

une fols connu et classé

teur algérien n'était pas encore fait
le coton algérien
so valeur étant déterminée aussi régulid
roment que celles des cotons des grandes
régions productrices, le planteur peut
alors traiter directement sur les marchés
suivant

Wblis par les grands marchés

secondaires ou avec les filatures

les cours @
régnlateurs
année de production inté
"

La premiere
ressante en Algérie, les échantillons
été trouvés par

mis & Liverpool avalent

mémes supérieurs aux cotons

Mais les courtiers doutaient

faits et
‘pyptiens
production algé
diverse:
cotonniére en

de Uimportance de la
étant
euss la culture
ot les 6chantillons ont été con

rienne donné les phases
qu'avait
Algérie
sidérés comme des produits obtenus par
culture; de telle
sorte que les planteurs algériens ont di
de

désormais

de simpl essals de

Liverpool des lots entier
coton bien établir
I'Algérie devait compter
producteurs
Actuellement done, les cotons algériens
définitivement cotés; il peut dés
sulvant les cours déter-

envoyer

pour que

parmi les pays

sont
lors étre établi
minés, des marchés A livrer directement
ens dont

aux filatures. lLes cotons alg:
leg échantillons ont 6té soumis aux indus
triels de I'e frangais et de I'Alsace ont
ciés; ces filatures ont demandé
A traiter pour de grosses quantités avec
(’est done 14 un

616 appr

les planteurs algériens
débouché intéressant

et les

The Globe Sugpender Co.

Mauufacturiers de
Bretelles, Brassards, Javreticres, Nouveautés, etc.
Seuls agents pour

Les Faux-Cols et Manchettes Boniface en Caoutchoue
iretelles Gamble.

Vente en Giros d'Articles de Mercerie pour hommes.

Rock Igland, P. Q.

Représentant a Montréal: J. ALPHONS
306 rue St-Paul.

; OUIMET,
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NOUS DESIRONS VOTRE ORDRE POUR
LES LIGNES “EUREKA” POUR 1910.

Nos voyageurs sont en route pour offrir et vendre les lignes “Eureka"

pour 1910,

Si vous avez tenu les lignes “Fureka’’ pendant la derniére saison, vous les
L I

tiendrez encore en 1910

Si vous avez vu les lignes “Eureka’’ sans les acheter, la saison derniére
parce que vous aviez tout ce qu'il vous fallait, vous les mettrez certaine,

ment en stock en 1910.

Les lignee *Eureka” pour 1910 sont plus complites et
meilleures que jamais. En plus des lignes ordinai
res de forte pesanteur, i prix moyen, pour hommes,
il y ales articles suivants:

Sous-Vé

dep y . irrétr. bles, pour

hommes et femmes. pour 'automne et le printemps

Une ligne de

Sweaters pour hommes, femmes, jeunes filles et garcons

NOV4 S5COTIA

de forte p

pour garcons

Couvertures, Fil et Stockinette.

KNITTING MILLS
Limited.
Eureka, N. E.

Essayez notre NOUVEAU

GANT sans COUTURE

POUR LA

PERFECTION

DANS

LE STYLE, L'AJUSTAGE
«eoo LA DURABILITE ....

Nous enverrous avec plaisir des Echantillors sur demande
PEWNY & CARRET,Gantlers Speclalistes,
GRENOBLE.

(Greenshields Limited

Seuls Agents au Canada

MONTREAL

Les vovageurs de Nova Scotia Knitting Mills iront voir les com.-
mergants dans toutes les parties du Canada. Si votre nom n'est pas
sur notre liste, écrivez-nous un mot.

LR S R o N N S L S -
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§
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A. O. MORIN & CIE

Importateurs en Gros
de Nouveautes H

8 RUE STE-HELENE - MONTREAL

Bas et Chaussettes Importés ainsi que de
Notre Propre Fabrication. Spécialité de Bro-
deries et Dentelles de toutes provenances.

Nous recevons constamment de nouveaux dessing et nous
sommes, parconséquent, en mesure d'offrir les dernidres créations

VOYEZ LES ECNANTILLONG DE NOS VOYAGEURS

- m“.mmmm

z
;
z
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OUATE EN PAQUETS

Garantie exempte de fils et d'autres matiores
étrangeéres inertes,

OUATE DE COTON:
“NORTH STAR " "“CRESCENT,” “PEARL.”

La qualité, pour oette saison, est encore meilleure que jamais
C'est la meilloure pour le prix, Fabriguée a 0 bon coton pur-
gu de déchets. Demandez la Ouate en s “North Star,

rescent et Pearl.”

ROBERT HENDERSON & CO.,
MONTREAL.

JAMES STANBURY & CO.,, - - TORONTO
Agenta de Vente.
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Quelques lignes spéciales pour un commerce trés profitable en Automne.

&

LIMITED

UL

i deddhbdni
T R

v
Chaque numéro de notre assortiment tris varié pour I'’Automne se fait remarquer dans la multitude des autres par le style, la nouveauté du dessin, la main d’oeuvre et le fini.
Vaste assortiment de Dentelles, Guipures Suisses et Plauen. Nos voyageurs iront vous voir bientot.

SANDERSON’S Limited, 66-68 rue Wellington Ouest, Torouto, Ont. SANDERSON'’S Limited, 66-68 rue Wellington Ouest, Toronto, Ont.
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DES RELATIONS ENTRE MANUFAC-
TURIERS, MARCHANDS DE GROS
ET DETAILLANTS

Une lettre intéressante

Nous donnons ci dessoug la traduction
d'une lettre gue M. Hugh Blain, le now
veau président de la “Dominion Wholesal
Grocers’ Guild”, a adressée @ tous les

membres de ladit
Il est bon que les marchands de détail

i quelque branche du commeres 18 ap

particnnent, en prennent connaissance

Bn eos derniers temps | v oou dan
Aifférent o8 provinees des convention e
COMMErcants en gro ! marchaad
détaillenrs

Nos teurs verront dans ¢ neéro
que la note dominante dans une de ¢
réunions a 6été la prociamation d la
nécessité d'une entente cordiale entre le
commerce de gros et le commerce de dé.
tail

On verra par la leltre cl dessous, que
le nouveau président de la Dominion
Wholesa'e Grocer's Gui d revient  sur
cette idée dont il se fait Tavoeal

Maintenant que |'Association des Mar

chands-Détailleurs du Canada posséde une

charte fédérale qui ini permet d'étendre
ses ramifications dans tout le Canada, 1l
i est facile de former des o mités com
me Tindigue M. Hugh Blain, des comitd
provinciaux aussi bien quun Comité fé
Aéral, qui faciliteraient les relations en
tre marchands de gros et marchands de

détail et leur permettraiont de travailler

A lunisson dans lintérét du commerce
entier

Rientdt tous les Epiciers de Gros feront
partie de la Dominion Guild I1x savent
mantenant pouvoir légalement s‘enten

dre avec leurs collegues sans s'expeser i
des poursuites futiies et cofitenszes, Leur
intérét leur commands de sunir et iis le
comprennent trop pLair ne pas s‘organi

ser fortement
Les marchands-détailleurs n‘ont pas
faire

un

intérét moindre a s'organiser et A
de leur Association une puissante frater
englobe tous

éral et de cha

nité commerciale qui les

pour le bien de tous en g¢
cun en particulier

Qu'ils lisent done la
et comprennent
de I'Associntion et
entre

lettre ci dessons

les avants déeon

qui

ent de la honne en

tente commercant

Toronto, 20 Juin 1910

Cher Monsienr

Je prends la libertd de remercier les
membres présents A 1'Assemblée Annuelle

des Epiciers de Gros, & Montréal, de 1'hon

neur qu'ils m'ont fait en m'élisant Pr
dent de la “Dominion Wholesale Grocers’
Guil honneur que j'apprécie hautement
d'autant plus qu'il m'a été conféré alors
que J@ it et
tende en que je T'aie ancunement
1é

m'y at
ollici

sang que je

-

JUVEAUTES
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Dans ces circonstances, je sens qu'il est
de mon devoir d'aceepter et de remercier
cordialement membres de la Guilde de

cette marque de confiance

prenant possession de ma charge, je
jamais dans
s condition

me plais A reconnaitre que

notre histoire commerciale

n'ont 616 anssi favorables pour placer le
hase honnd

sral
jusquiel

coonmerce A'Epicerie sur une
public en gé
fait

d'Epicerie com

satisfaisante. Lo

te et
reconnait plus qu'il ne I'a
limportance du commerce
vement A la santé

me factenr

avee islation que veut

Dominion, I

publique; et

Mablir le Gouvernement du

commerce sera en mesure de mieux g

antir an public la pureté des articles all

mentaives. Une loi récente rendant eri

minels les rabais secrets, a de méme

qu'une décision des tribunaux donné plus
de force au commerce et I'a mis en mesu
rigide aux prin

re d'exiger une adhérence

cipes les plus levés de la morale en af
faires

le “Contrat de Vente des Manufactu
viers”, accompagné de la déclaration vo
ontaire qui en sure l'exéeution, a 6té

wpprouvé et adopté par la Guilde de
KEpiciers de Gros du Dominion comme une
tout le commerce

et

gupréme délivrance pour

du Canada. Le deoir de ses officier

de ses membres est de veiller désormais

A ce que chague partie de machine que
nous possédons =oit constamment en mou
vement afin d’obtenir toute la mesure des
résulter plan
homme

bienfaits cui doivent de ce

nrotect! L'honnéte
satisfac

facon

unique de

Verra ave fem qu'on y tienne la

main dune rigide, tandis que 'in

dividu malhonnéte devra tot ou tard sen

¢ justes coups, Je sollicite vivement

wetive coonération de chacun des mem

hres de la Guilde pour quil s'efforce sin

cirement de vlacer le commerce d'Epice

rie sur des hases satisfaisantes et honnd

la dépense

» ressortir
d'ar=ent
1x membhres de la Guilde pour met

rerais

de temps et qu'il en a

tre le commerce d'Epicerie sur le pied
qu’il occupe anjourd’hui, et avance cette
prétention que seuls, les membres de la

Guikle devraient profiter des avantages

gpéeiaux qui en découlent

En plus de la on et de Ia

révision deux fois I'an des livres d¢ tarifs

prépara

1lisés sur le sucre, pendant les douze
dernidres années, qui ont conté des mil
liers de dollars (ainsi que de toutes les

autres dépenses incidentes nécessaires A
le proeds récent
a Guilde plus

an

honne organisation),
contre la Guilde a cofitd
de $12.000 et, tout cela pour prouver
public que nos méthodes sont justes, ho
aux intéréts du
Daprés une telle expérience

une

norables et nécessalres
commerce
alors
avee le méme plaisir et de la méme ma
1x qui sont dans les affaires

que je serais heureux de servir et

nieére tous o

jo ne pnis comprendre nj admettre que

je devrais travailler pour ceux qui n ont
d'un sou A ces dépenses et
indifférents @ intéréts

de 1a communauté

pas contribué
paraissent si nos
en tant que membres
commerciale

distributeurs des produits des
manufacturiers, il convient que nous jus
tifilons de la de
Nous entendons souvent des
avec les intermédiaires
Cela

Comme

notre existenc

ignorants di

raison

re: “Finissons-en
et Gpargnons les profits qu'ils font"”
LonNe un esprit superficiel

&'il en juge A'aprés un ca iso0lé, 1] en con
entidére résolue
Quelque
a vendu une forte quantité

bhien pour

clut que la question est

Q'accord avee sa propre opinion
manufacturier
de ses produits A prix réduits d un Aétail

détailleur a
le prix au consomma

proba

leur particulier. ©
blement aussi coupé
tenr qui obtient ainsi les marchandises 2
prix moindre que le prix régulier. No
enne

un

tre individu aux ldées socialistes,
mi de 'intermédiaire saute sur cette con

ymmateur achdte meil

clusion que le co!
leur murché, parce que le manufacturier
vend dicectement au détailleur

Mettons le télescope de I'expérience de
vant veux de cet individu 2 I'esprit
éroit et & la demandons lui
de 1 an-deld du petit cercle de sa

Preoms

es
courte vue
carder
vigion étroite et d'envisager la sl
d'une maniére plus large et plus
11 verra le représentant de ce
cufacturier (dépensant chague
voyage quatre ou
s et ayant un salaire
ndre ces mémes marchandi

tuatior

éclady
méme My
en frais de
dolld
plus élevé) ve
cos aux détaillours de tout le vays A des

jour trois

encore

cing

prix réguliers Supposons cent voya
geurs vendant chucun leur propre ligne
de marchandises et vous verrez vite 1'é
norme dépense qui en résulte et, (com

me la loi de la moyenne doit s'appliquer
aux prix du manufacturier, 'il veut réus
«ir, aussi bien qu'aux autres choges) alors
que I'acheteur spéeia) et son elient obtien
marchandiccs au-dessous de la
moyenne, cu prix raisonnable, le commer
ce de d7tall en général et le consomma
général sont obligés de payer plus
('est ainsi que vont

les

nent

teur er
que 12 prix moyen
invariablement les choses quand on élimi
ne le prétendu Interméd

Voyez maintenant ce qui ¢
les mémes marchandises dist

passe avee
ibuées par

le \al régulier. Les marchandises sont
réunis en larges quantités dans les en
trepots du commerce de gros, avec le
moins de dépenses possibles pour le ma
nufacturier et souvent au taux de frét
par char. Elles son alors vendues par un
soul voyageur du commerce de gros au

lien de 'étre par les voyageurs des Cent
manufacturiers et
méme dépense qu'exigerait un geul d'entre
11 y a naturellement plus d'un voya
genr des marchands de gros qui vendent
cos cent lignes différentes mais, en régle
énérale, il faut beaucoup plus d'un voya

pratiqguement avec la

eux

genr pour distribuer la production d'une
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M. W. U. BOIVIN, M. P. ). COTE, M. A. LANIEL, M. P.E. BEAUDOIN,
Préndent Provincial, ler Vice-Présdent Provincial 2eme Vice-Présdent Provincial Trésoner Provincial,
MONTREAL QUEBEC MONTREAL THETFORD MINES
L L'UNION FAIT LA FORCE.

TOUS LES MARCHANDS DETAILLEURS
SOUS UNE MEME BANNIERE.

Les Marchands Détailleurs peuvent, s'ils le veulent, former I'As-
sociation la plus puissante de la Province. lls pourront alors remédier

< a tous les griefs dont ils ont a se plaindre.

. De tous ceux qui travaillent, ce sont les Marchands Détailleurs
| qui travaillent le plus assidiment et le plus longtemps chaque jour de

I'année, pour la moindre rénumération.

Il n'en serait pas ainsi s'ils étaient organisés. Que tous se rangent
donc sous la banniére de leur Association: I'Association des Marchands

Détailleurs du Canada.

Nous recommandons aux Marchands Détailleurs des villes et
villages de la Province de former sans délai une succursale de cette

Association. Il ne leur en coiitera rien pour les frais d'incorporation.

4 Pour toutes informations relatives a |'organisation d'une Succur-

sale, bénéfices a en retirer et autres renseignements, s adresser a

L' Association des Marchands Détailleurs du

Canada, Incorporée.

J. A. BEAUDRY, Secrétaire Provincial.

No. 80, rue Saint-Denis,
MONTREAL
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manufacture, si elle est vendue directe
ment au commerce de détail. En fait
il faut moinsg de voyageurs pour distri
huer des marchandises au commerce de
détall par les maisons de gros qu'il n'en
faut quand le manufacturier vend directe
ment au détail. Je crois étre dans le vrai
quand jexprime la croyance que les mar
chandises peuvent étre distribuées aux
marchands de détail par le “johber” A un
prix d'un tiers ou de moitié moindre gue
ne le pourrait faire le manufacturier et
avee plus de satisfaction pour le détail
leur. Ce genre de vente & prix plus bas
pour les détailleurs qui vendent beaucoup
cestddire & un prix moindre
paient généralement les commercants de
détail, a toujours lieu quand le manufac
turier vend directement au commerce de
détall et i1 constitue une injustice envers
la grande majorité des détailleurs Agir
ainsi est toujours une erreur de la part
du manufacturier. ('est une pratique qui
abaisse la situation commerciale du dé-
tailleur moyen et lui enldve son intérét
ot son appui loyal dans la vente des mar-
chandises

Le détailleur, si grand soit-il an point
de vue des affaires, n'est simplement qu'un
incident des conditions du commerce et,
11 6tair ravé de lexistence, le commerce
du pays marcherait comme d’habitude
mais si le commerce de détail en général
était balayé, il en résulterait une espice
de chaos commercia, L'existence humal

deviendrait intolérable jusqu'a ce que
jes affaires reprennent de nouveau des
voies précises et ces voles seralent. j'en ai
la conviction, exactement ce qu'elles sont
aujourd'hui Le manufacturier, le mar-
chand de gros et le détailleur sont les ra-
meaux naturels du commerce. 11 est aus
¢l nature] pour le marchand de gros d'as-
sembler les marchandises du manufactu-
rler de manidre & ce que le détaillenr
puisse, avec facilité, obtenir son assorti-
ment, qu'il T'est pour le marchand de dé
tail de réunir ses marchandises de facon
que le consommateur puisse obtenir ce
an'il vent A une place appropriée sans tre
taire des centaines de milles
pour se procurer ce dont il a
besoin, Songez un instant et demandez
vems comment un détaillenr pourrait ja
débuter dans les affaires, s'il n'a-
-ait A ¢a portée la maison de gros on sont
\ssemblées toutes les marchandises qu'f!
1ui faut et parmi lesquelles 11 peut choisir
won stock. Jal essayé de montrer claire-
ment que notre existence est justifiée, en
ce sens qu'elle est une division nécessaire
81, cependant, i1 faut d’an
tres nous avons le témoignage
surabondant et du manufacturier et du
détailleur

que ne

obligé de
peut-dtre

du commerce
preuves

Aprds avoir acquis l'assarance que le
commerce de gros est nécessaire, comme
l'est 1o commerce de détail aussi, 11 est
important que nous travaillions en har
monie avec les autres branches dy com-

TISSUS ET NOUV
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merce. On a beauooup fait dans ce sens
pendant V'année derniére Tes conditions
existant entre le manufacturier et le com
merce de gros se sont bien améliorées
Des douzaines de contrats sur le plan de
protection ont été faits avec les manufac
turiers, avec le droit de réclamer une aé-
claration en cas de soupgon de violation
de contrat, et on a remarqué que ce sys-
tome fonctionnait bien. Tl en est résulté
une communauté d'intéréts heancoup plus
resserrée entre ces deux divisions du com-
merce. 1o manufacturier comprend et
admet l'avantage de distribuer ses pro
duits par I'intermédiaire du gros, parce
que c'est la méthode de distribution la
moins cofiteuse et 1a meilleure et je crols
que de nombreux manufacturiers saisis-
sent maintenant la nécessité d'une com-
pensation plus libérale pour les services
du marchand de gros, en £a qualité de dis
tributeur

Des progrés également satisfaisants ont
616 faits avec le commerce de détail et
¢'est avee wn plaisir et une satisfaction
sans mélange que je constate la cordialité
chaque jour plus grande des relations en-
tre eux et tous. Tl m'y a pas un détail
leur sur cent qui veuille un rabais secret
sur le prix des marchandises s'il est cer-
tain que son concurrent n'en a pas n
veut, cependant, un champ ouvert, sans
faveurs. 11 veut savoir si son voisin
wobtient pas dans ses achats des avan-
tages qui permettront A ce voisin de ven-
dre & prix plus bas que lui. 11 veat pou-
voir dire A ses clients “Je sais que ja-
chéte bien mes marchandises, et que Je
puis, en conséquence, Vous vendre aussi
bon marché que qui que ce soit dans le
commerce.” C'est le devoir impérieux du
marchand de gros, devoir qui lul procu-
rera en méme temps le plus grand plai-
gir. do veiller constamment aux intéréts
de ses clients du détail. Quand un ma-
nufacturier lance un article sur le mar
¢hé, le marchand de gros devrait s'allier
an détalllenr et insister pour que le dé-
tailleur ait une marges convenable de pro
fit. 11 devrait également exiger que les mar-
chandises de marque (proprietary) solent
vendues & tous les détailleurs aux mémes
prix et aux mémes conditions, Dans On-
tario la Guilde des Epiciers de gros a
nommé un comité et 1'Association du Dé-
tail a également nommé un comité et ces
deux comités n'en formeront quun, J'al
I'espoir que le commerce, aussi bien celui
du gros que celui du détail, donnera un
tel appul, une telle approbation et un tel
encouragement & co comité que, si un
manufacturier se refuse A laisser au com-
merce un profit raisonnable, les commer-
cants de gros et de détail refuseront ab-
solument de tenir ses marchandises.

On ne peut pag penser qun'un homme,
parce qu'il est dans le commerce d’épi-
cerie, pourrait étre forcé de vendre ses
servieog aux manufacturiers pour moin«
qu'il ne lul en cofte, Clest cette venta

de services au-dessous du prix de coit
qui est la cause de quatre-vingt-dix pour
nt de tous les actes de malhonnéteté
dans le monde, anjourd’hul.  Au point d«
morale, c'est une chose pire
que l'esclavage, parce qu'elle vous foree
non seulement A travailler
mals encore & le faire pour moins qu'il ne
faut pour vivre. Elle "homme
Qune extrémité a lautre, jusqu'a «©
qu'elle enléve do sa conscience toute fibre
morale. Je me réjouis de savoir qu'il y
aura entre le commerce de gros et le
ccmmerce de détall une coopération telle
qu'en temps voulu, elle fera disparaitre
cette disgrace de nos annales commercia
les. S$1 quelqu'un doute de l'avénement
de cette cordialité et de cette coopération
entre ces deux branches du commerce
qu'il étudie le discours de M, E. M. Tro
wern, Secrétaire de I'Assoclation des Mar
chands-Détailleurs, discours prononcé &
Toronto & la Convention Annuelle de la
Guilde des Epiclers de Gros d'Ontario

Lalssez-moi répéter que je suis déter
miné a travailler exclusivement au héné
fice de la Guilde. Toute Association tra
vaille et devrait travailler pour le héné
fice de esux qui sont associés ensemble
La Société Légale pour 'Homme de Lol
te Conseil Médical pour le Docteur, et
alnsi de suite pour chaque profession
Pourquoi alors la Guilde ne travaillerait
elle pas pour ses propres membres? Si
quelque membre a une fdée on un plan en
viue qui, dans sa pensée, serait avanta
goux A nos membres, je le prierais de
m'éerire et je velllerais & ce que la chosc
soit prise en considération. Souveaons-
nous que pour arriver A des résultats sa
tisfaisants, il faut que l'action individuel
le se combine avee l'effort de tous

En remerciant de nouveau les
bres qui m'ont porté & la Présidence de
la Guilde du Dominion, je demeure,

e
vue de la
autrui

pour

pouss

mem

Votre tout dévoué,
Hugh Blain

—

DE LA MANIERE D'ACCUEILLIR UN
VENDEUR

Le vendeur attend au dehors. 11 peut
atre incommode de le recevoir A cette
heure, mais pourquol ne pas prendre un
moment pour le lul lire, et cela d'une
manidre agréable. 1l en cofite si peu, et
cotte manidre d'agir a souvent beaucoup
d'importance pour le commis-voyageur.
Vous pouvez n'avoir pas besoin de ses
marchandises, mais il y a toujours des
moyens de le lui dire qui ne le blessent pas,
Le commis-voyageur joue son role dans
le jeu implacable des affaires. Accuell-
lez-le avec un sourire plutdt que par une
rebuffade. Au loin, 11 ¥ a une femme et
des enfants dont I'avenir dépend de son
euceds Faites quelque chose pour adou-
cir son exil de son intérieur. Vous vous
en trouverez blen.
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Stock le plus considérable et le plus complet de Tapis et
d’Articles de Maison dans le pays.

NOTRE STOCK D'AUTOMNE COMPREND DES STYLES ET QUALITES
DESIRABLES DANS TOUTES LES LIGNES SUIVANTES

TAPIS CARPETTES

Toutes les sortes et qualités,

b Toutes les grandeurs.
Les derniéres colorations. I ®

PRELARTS LINOLEUMS
Toutes qualités et toutes largeurs. Toutes qualités et toutes largeurs.
CONFORTABLES COUVERTURES
En laine et édredon, Couvertures blanches et grises,
Tous les prix. Couvertures en laine de couleur,
OREILLERS
Coutils de toutes qualités.
MATTINGS CHINOIS ET JAPONAIS, BALAYEUSES DE TAPIS,

PAILLASSONS (grand
RIDEAUX EN DENTELLE RIDEAUX TAPESTRY
NETS ET MOUSSELINE A RIDEAUX. MOUSSELINES D'ART ET CRETONNES,
DESSUS DE TABLE. COUVRE PIEDS BLANCS ET DE COULEUR.
Les derniers dessins dans les lignes ci-dessus sont mis en stock maintenant
pour livraison en automne.

GREENSHIELDS Limited MONTREAL

ssortiment ), COUSSINS DESCALIER.

TOILES

Nous avons un assortiment splendide des dessins les plus nouveaux en

TOILES DAMASSEES POUR LA TABLE, NAPPES, AVEC
SERVIETTES ASSORTIES.

pOU R L’AUTO”N E nous avons un trés grand assortiment de NOUVEAUTES, telles que ‘‘Doylies”

% en Cluny et Dentelle Guipure, Pidces de Milieu, Dessus de Plateaux, Dessus de
Commodes et d'Oreillers, convenant également au commerce de Noi'l, ainsi que Toiles Brodées de Fantaisie dans les grandeurs
18 x 27 x 36, 18 x 45, 18 x 54 et 32 x 32.

ESSUIE'“A'NS ET TOILES A ESSUIE'MA]NS Quelques valeurs de premier ordre & détailler

4 des prix populaires,

NOUS SOMMES LES SEULS AGENTS DE
JAS. & THOS. ALEXANDER, Dunfermline, Ecosse.

MOUGHOIRS—Stock Gonsidérable de toutes les Lignes Desirables.

Trés joli assortiment de Mouchoeirs Brodés et bordés de Dentelle, pour Dames.

Greenshields Limited, - Montreal.




TISSUS ET NOUVEAUTES

9
CHEVIOTTE ROSALINE ETOFFE S A ROBES

de PRIESTLEY

POUR COSTUMES. »
de
Le meilleur 4
i

T;s!ll ’
Pu Pour L’AUTOMNE 1910
Un _Q_L__——’—
CU!tumC
Avantageux. Mettez au premier rang les Tissus
i de PRIESTLEY dans votre départe-
S—— ment des Etoffes 2 Robes,cet automne.
Correcte. Cest un moyen sfir d'augmenter vos
Sdasioss affaires.
A la Mode. Voiles Crepe Chaine Panamas
Enroulé sur la planc}lette Serg?s, de SO!C BroaJCIOths
vernie. Veénitiens  Taffetas Drap Melona
Toledos Diagonales Plissé Tussah
Royals Draps Satin Plissé
Tussah  Croisés Alva Rosetta.
BrochéTussah
Costumes Rosaline Cheviofte Aisdale
Maftings en Laine Boucle Osmond

Tissus Wellesley pour Costumes
. . Drap Kingsley

TISS'US Lowthian pour Costumes Worsted Chantecler pour
Croisés Alva Costumes

Tissus Brandon pour Costumes

Cravenettes Noires et Bleu Marine, et assortiment complet de couleurs.

SEULS AGENTS POUR LES ETOFFES A ROBES DE PRIESTLEY.

GREENSHIELDS LIMITED,

MONTREAL.
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