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Les échanges commerciaux du Canada
avec d'autres pays ont joué un role
important dans I'expansion économi-
que qu'il a connue durant le premier
siécle de son histoire, réle qui ne fera
que s’accroitre au cours du siécle
suivant.

Les exportations et les importations
ont atteint pres de $93 milliards* en
1978, chiffre qui permet au Canada de
soutenir fort bien la comparaison avec
la Grande-Bretagne ($148 milliards) et
les Etats-Unis ($327 milliards) et qui,
exprimé par téte, place méme le Canada
a un meilleur rang que ces deux pays
(Canada: $3 958; Grande-Bretagne:
$2 647; E.-U.: $1 497) sans, toutefois,
le laisser dépasser quelques petits pays
industrialisés, comme la Belgique et les
Pays-Bas dont le coefficient d’exporta-
tion est supérieur au sien. Le Canada,
qui ne compte pourtant que 0,6 p. cent
de la population mondiale, effectue
prés de 4 p. cent du commerce mon-
dial et sa part de la production mon-
diale de biens et de services était
évaluée a 2,4 p. cent en 1977.

Alors que la fin de la décennie
approche, le Canada se classe environ
au neuviéme rang des grands pays
commercants.

Le rdle des exportations dans la
croissance économique du Canada a
toujours été une réalité fondamentale.
Depuis la proclamation de la Confédé-
ration en 1867, les exportations ont
augmenté a un rythme supérieur d'un

* Valeur exprimée en unités internationales
(dollars américains)

tiers au rythme de croissance de I'éco-
nomie canadienne dans son ensemble,
et deux fois plus rapidement que les
échanges commerciaux des autres
pays considérés globalement.

Partenaires commerciaux

Etudié dans son contexte historique,
cet apergu succint de la position com-
merciale actuelle du Canada permet de
dégager les données et tendances qui,
manifestement, ont orienté I'évolution
de ses échanges commerciaux, &
savoir:

1) la création d'une association com-
merciale durable avec les Etats-Unis,
association qui a pris beaucoup d’am-
pleur depuis quelques années,

2) I'accroissement relativement faible
du commerce avec la Grande-Bretagne
depuis la Seconde Guerre mondiale
(notons que la valeur relative de ce
commerce a d'ailleurs fortement baissé
depuis I'entrée de la Grande-Bretagne
dans le Marché commun européen),

3) le maintien constant (quoique & un
rythme relativement faible) d’échanges
avec les autres pays du Common-
wealth,

4) la souplesse de ses relations com-
merciales avec le reste du monde.
Ainsi, depuis une dizaine d’années,
les relations commerciales du Canada
se sont beaucoup modifiées du point
de vue des marchés, des fournisseurs,
des matiéres premiéres et des produits,
en regard des années précédant la
Seconde Guerre mondiale et I'évolution



est encore plus marquée si I'on re-
monte a la période précédant la Pre-
miére Guerre mondiale.

Avant 1914, le Canada produisait
surtout des denrées alimentaires et des
matiéres premieres et, a ce titre, était
largement favorisé. A cette époque, les
échanges internationaux suivaient en
effet des schémas bien établis: des
produits primaires de toutes sortes
convergeaient de partout vers |'Europe,
notamment vers la Grande-Bretagne;
en retour, I'Europe était la principale
source de capitaux et de services.

Le Canada se tournait vers I'Europe,
et spécialement vers la Grande-
Bretagne, pour obtenir les biens
d'équipement nécessaires au dévelop-
pement de son économie et pour écou-
ler facilement ses matiéres premiéres.
Cependant, bien que restant une
source d'approvisionnement essen-
tielle, la Grande-Bretagne ne tarda pas
a étre éclipsée par les Etats-Unis
comme principal fournisseur étranger
du Canada.

Apres la Premiére Guerre mondiale,
les Etats-Unis devaient définitivement
devenir la premiére source de capitaux
de développement. Pendant la crise
économique des années trente, grace a
I'adoption de tarifs préférentiels, I'on
vit s’accroitre le réle de la Grande-
Bretagne et des autres pays du Com-
monwealth dans le commerce extérieur
du Canada qui, de ce fait, conserva sa
structure triangulaire: la Grande-
Bretagne et les Etats-Unis absorbaient,

chacun, plus d’un tiers de ses exporta-
tions; les Etats-Unis lui fournissaient
presque les deux tiers de ses importa-
tions, et la Grande-Bretagne, prés du
cinquieme.

Apres la Seconde Guerre mondiale,
la faible croissance économique de la
Grande-Bretagne s’est accompagnée
d’un ralentissement de son commerce
avec le Canada, alors que les Etats-
Unis augmentaient considérablement
leurs échanges. Le Canada était, par
ailleurs, le premier client et fournisseur
des Etats-Unis qui, il faut le noter,
sont, d'une facon générale, beaucoup
moins tributaires que lui de leur com-
merce extérieur (avec le Canada en
particulier).

En 1978, le Canada a écoulé quel-
que 70 p. cent de ses produits aux
Etats-Unis, 6 p. cent au Japon, 4 p.
cent en Grande-Bretagne, 6 p. cent
dans les autres pays de la CEE et 14 D.
cent dans le reste du monde.

Ces derniéres années, I'Union
soviétique, I'Europe de I'Est et la Chine
continentale ont, a la suite de mau-
vaises récoltes en particulier, acheté de
fortes quantités de blé canadien. (En
1968, ces pays ont absorbé quelque
7,6 p. cent des exportations cana-
diennes; depuis, une amélioration de
leurs récoltes a réduit cette part a
moins de 3 p. cent.) Le Japon, la
Communauté économique européenne
et I'’Amérique latine offrent également




des marchés intéressants pour les pro-
duits canadiens. En outre, le Canada
attache beaucoup d’importance aux
pays en développement qui, éventuel-
lement, peuvent étre acquéreurs de ses
biens et services.

Les Etats-Unis demeurent le prin-
cipal fournisseur du Canada: en 1978,
71 p. cent des importations cana-
diennes provenaient de ce pays, contre
6 p. cent provenant des pays de la
CEE, exception faite de la Grande-
Bretagne. Cette derniére et le Japon
ont fourni, chacun, 4,5 p. cent des
importations canadiennes.

Au cours de 1978, année caracté-
risée, dans I'ensemble, par une forte
croissance dans les secteurs de la pro-
duction mondiale et des échanges
internationaux, les exportations du
Canada aux Etats-Unis se sont sensi-
blement accrues alors que celles qui
étaient destinées a ses marchés tradi-
tionnels d’outre-mer ont augmenté 2
un rythme un peu moins rapide.

La nature et I'envergure des
changements survenus dans la struc-
ture du commerce extérieur du Canada
sont illustrées dans les tableaux de la
page suivante.

Montée industrielle

La réorientation du commerce cana-
dien sur le plan géographique n’a pas
manqué de transformer sensiblement la
nature de ce commerce. Les innova-
tions ont commencé dés la Premiére
Guerre mondiale. Jusqu’alors, notre
commerce avait progressé réguliére-

ment grace a |'exportation de denrées
de base et a 'importation de biens
d’'équipement et de produits manufac-
turés. La prolongation des hostilités,
en augmentant grandement les
besoins, a stimulé la capacité de pro-
duction des principaux pays alliés et le
Canada a ainsi commencé, quoique
modestement, a s’industrialiser. Cette
évolution s’est accélérée rapidement
dans les années de I'aprés-guerre,
notamment gréce a |'implantation de
succursales étrangeres et, en parti-
culier, d’entreprises américaines. Dans
bien des cas, on a établi ou agrandi
ces succursales en profitant des tarifs
préférentiels appliqués au sein de
I'Empire britannique.

Il en est résulté une augmentation
sensible des exportations de produits
manufacturés canadiens, le rythme de
cette croissance devant encore s’accé-
lérer pour répondre ensuite aux besoins
créés par la Seconde Guerre mondiale,
puis, a la fin de celle-ci, a ceux des
pays qui, ravagés par le conflit,
devaient résoudre d’urgents problémes
de reconstruction et de décompression
de la demande.

A titre de producteur industriel, le
Canada a donc da consolider son
acquis et, dans certains cas, s'adapter
aux tendances des années cinquante
au fur et a mesure que la concurrence
réapparaissait dans le secteur industriel
et celui des exportations sur la scéne
mondiale. Dans les années soixante et
au début des années soixante-dix, nos
exportations de produits manufacturés
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se sont considérablement diversifiées
et spécialisées.

Le tableau ci-contre donne une
idée générale de la montée industrielle
et de son importance du point de vue
de I'économie canadienne.

On constate que la fabrication de
produits manufacturés est, de loin, le
plus important secteur producteur de
biens de I'économie canadienne, puis-
gu’elle représente plus de la moitié de
la valeur des biens produits. L'impor-
tance relative de I'agriculture et des
autres industries primaires tend a dimi-
nuer tandis que celle du batiment et

des services publics augmente.

Le tableau ci-contre révele I'impor-
tance du réle des produits manufac-
turés dans les échanges commerciaux
du Canada.

Il est possible d'obtenir le pourcen-
tage approximatif des « exportations
de produits manufacturés » (& I'excep-
tion des produits comestibles) en com-
binant les « demi-produits non comes-
tibles » et les « produits ouvrés finis ».
On constate que ce chiffre était égal,
environ, a 70 p. cent en 1977 et a
58 p. cent en 1962. L'augmentation
relative la plus forte a été enregistrée

Commerce extérieur du Canada avec certains pays

(pourcentage que représente ce commerce par rapport a son commerce extérieur global)

Exportations

1911 1931 1937 1947 1957 1967 1971 1973 1978
Etats-Unis 380 456 361 373 59,4 642 675 67,7 70,0
Grande-Bretagne 48,2 26,3 ~40,3. . 27{14:115;0:4:10;8 7.8 6,3 13,8
Japon 2S5 -9 30  heg. Y 8T IR GRS g e Y E'S
URSS et Chine o R v sl 1 s KLl b el b i .
CEE (sauf G.-B.) o ded - 38° 8B4 82 B0 62 60 5B
Autres pays 101,133 13,7 26,5 14,4125 .12,0..10,6 12,7

Importations

1911 1931 1937 1947 1957 1967 1971 1973 1978
Etats-Unis 608 690 60,7 767 71,1 73,1 701 70,8 70,6
Grande-Bretagne 40 M3 W2 74 93 60 54 431 45
Japon 0,5.- 09 2,0 ‘neg. 1.4 36 5:.5.1 44 45
CEE (sauf G.-B.) B2 Qib- 48 1000042058 1. 6,0:118;0 6,1
Autres pays 7.8 10,3131 17,9 159 11,6. 134 14,6 14,3
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dans le secteur des produits ouvrés
finis. Si I'on incluait dans celui-ci les
produits finaux comestibles (par exem-
ple le whisky), on pourrait dire que les
produits partiellement ou entiérement
ouvrés représentent actuellement plus
des trois-quarts des exportations cana-
diennes.

Bien qu’elles constituent encore

une part importante des exportations
du Canada, les denrées alimentaires et
les matiéres brutes ne représentaient
qu’environ 30 p. cent de I'ensemble
des expéditions en 1977, contre 42 p.
cent en 1962. Cela ne veut pas dire
que les valeurs réelles sont en régres-
sion, loin de la. Par exemple, les
exportations canadiennes de blé, éva-

Produit intérieur brut, au co(t des facteurs, pour les industries
canadiennes productrices de biens — Années choisies

Pourcentages’ de la production globale

Industrie

1927

1937 1947 1957 1967 1977

Agriculture

Foresterie, péche et piégeage
Extraction

Fabrication

Batiment

Services publics

1 Pourcentages arrondis

35 22 22 10 g 8
4 5 5 3 3 2
7 15 7 8 9 1

45 52 53 55 57 52
8 7 10 14 15 18
- ~ 4 10 6 8

Exportations canadiennes — Répartition procentuelle par
groupe de produits — Années choisies

1962 1967 1972 1977

Aliments, provendes,

boissons et tabac 20 156 12 10
Matiéres brutes non

comestibles (y compris le

gaz de pétrole) 22 19 18 20
Demi-produits non comestibles 47 38 33 34
Produits ouvrés finis 1" 28 36 35




luées a $1,8 milliard en 1977, n'attei-
gnaient que $600 millions environ en
1962. Quant aux exportations de pro-
duits animaux et d’autres produits
comestibles, évaluées a $2,7 milliards
en 1977, elles n’étaient que de quelque
$600 millions seulement en 1962.

Par ailleurs, la valeur des expor-
tations de minerais et de concentrés
est passée d’environ $700 millions en
1962 a $2,7 milliards en 1977. Parmi les
faits saillants de cette période, citons
particulierement I'augmentation des
exportations canadiennes de pétrole
brut et de gaz naturel, qui sont
passées d’environ $300 millions en
1962 a $3,8 milliards en 1977.

L’expansion rapide des exportations
de substances minérales et de produits
forestiers refléte bien le role important
que joue le Canada dans ce secteur. ||
importe de souligner que les exporta-
tions de bois de construction, de pate
a papier et de papier journal, de
$1,5 milliard en 1962, étaient évaluées
a pres de $7 milliards en 1977. Quant
aux exportations de métaux ouvrés
(cuivre, zinc, nickel, aluminium, etc),
elles représentaient $3,5 milliards en
1977 contre quelque $900 millions en
1962.

Le Canada est le premier exporta-
teur de produits miniers du monde et
se classe au troisieme rang pour la pro-
duction miniére, derriére les Etats-Unis
et I’'Union soviétique. L'industrie
miniére a été et demeure I'un de ses
principaux facteurs d’expansion écono-
mique.

Cette industrie repose sur les expor-
tations. Environ 82 p. cent de I'ensem-
ble de la production miniére sont
exportés, les principaux acheteurs
étant les Etats-Unis, la Communauté
économique européenne et le Japon.

La rationalisation des industries
canadienne et américaine de |'automo-
bile, réalisée dans le cadre du Pacte de
"automobile ratifié par les deux pays
en 1965 a stimulé les exportations
canadiennes de produits ouvrés finis de
facon spectaculaire. Le Pacte avait
pour but de créer, au cours d'une
période donnée, un marché commun
des produits de I"'automobile en Améri-
que du Nord. Pour le Canada, il s’est
traduit par des exportations passant de
moins de $100 millions en 1962 a plus
de $10 milliards en 1977. Le processus
de rationalisation a également entrainé
une augmentation importante des
importations canadiennes de produits
de I"'automobile.

On a également constaté une aug-
mentation sensible des exportations
dans les secteurs de la machinerie et
de I'équipement industriels (véhicules
et pieces d'automobile non-compris).
Evaluées & environ $4 milliards en 1977,
celles-ci se sont chiffrées a environ un
demi-milliard de dollars en 1962.

Les exportations de produits de
consommation finis (autres que les
produits de 'automobile) ont égale-
ment progressé sensiblement depuis le
début des années soixante.




Le Canada et I'économie mondiale
Quel que soit le critere utilisé, on est
amené a constater que les Canadiens
jouissent d'un des niveaux de vie les
plus élevés du monde. Certes, les
fortes fluctuations des taux de change
internationaux rendent les compa-
raisons du niveau de vie plutot aléa-
toires. Toutefois, selon des statistiques
récentes de I'OCDE, le Canada se
classe au deuxiéme rang de ses

24 pays membres (aprés les Etats-Unis)
en ce qui a trait aux dépenses de con-
sommation par habitant. Il suit d'ail-
leurs les Etats-Unis de prés en ce qui a
trait au nombre de voitures privées, de
téléviseurs, de médecins par habitant,
etc. et il est intéressant de noter qu'il
dépasse de loin tous les autres pays en
ce qui concerne le nombre d’habitants
poursuivant des études dites « supé-
rieures ».*

Soulignons que le Canada dépend
beaucoup plus de son commerce exté-
rieur que ses partenaires commerciaux
traditionnels, les Etats-Unis, le Japon
et la Grande-Bretagne. Ainsi, les
exportations et importations de biens
et de services représentent maintenant
environ de 27 a 28 p. cent de son pro-
duit national brut.

* Il ne s’agit pas exclusivement, ici, d’études
universitaires.

La situation de l'industrie
manufacturiére canadienne

On se rend compte que |'avenir des
exportations du Canada, particuliére-
ment dans le secteur des produits
manufacturés, est étroitement lié a sa
capacité d’améliorer sa productivité ou
son efficacité industrielles. Aussi le
gouvernement offre-t-il aux sociétés
canadiennes: subventions, préts,
garanties de préts, déductions fiscales,
etc. pour favoriser le développement
de la technologie et, en général, la
mise au point de produits et de pro-
cédés grace auxquels l'industrie cana-
dienne sera plus concurrentielle sur le
plan international.

Il en résulte que I'industrie cana-
dienne se spécialise ou se rationalise
de plus en plus. Les tableaux suivants
renseignent sur les tendances des
exportations (part de la production
exportée), la pénétration des importa-
tions (part du marché canadien appro-
visonnée par des importations) et le
degré d’autosuffisance (part du marché
canadien alimentée par la production
canadienne) pour les principaux sec-
teurs manufacturiers. On y trouvera
également des données relatives aux
balances commerciales (selon la valeur
en douane) et a des sous-secteurs
manufacturiers clés.

L’orientation des exportations et la
pénétration des importations ont géné-
ralement progressé, ce qui refléte une
spécialisation et une rationalisation plus
poussées. Les industries du bois, du
papier et des articles de papier, et des




métaux de premiere transformation
produisent d'importants excédents a
I'exportation. Presque tous les autres
grands secteurs manufacturiers enre-
gistrent des déficits commerciaux.

Dans I'ensemble, la production
manufacturiére canadienne correspond
a peu prés a la consommation inté-
rieure de produits manufacturés bien
que certains secteurs (secteurs du
papier et des articles de papier par
exemple) enregistrent d'importants
excédents tandis que d'autres
(industries de la machinerie et « indus-
tries manufacturiéres diverses »,
notamment) sont loin d’avoir atteint le
stade de I'autosuffisance.

Rappellons que les ressources natu-
relles donnent lieu a la majorité des
exportations canadiennes et que, par
conséquent, elles ont eu une influence
manifeste sur le développement écono-
mique du pays.

Le Canada joue un role de premier
plan dans I'approvisionnement des
marchés mondiaux en ressources natu-
relles. Aujourd’hui, ces ressources qui,
autrefois, étaient expédiées presque
totalement sous forme de matiere
brute, sont de plus en plus souvent
transformées avant exportation, la
transformation atteignant parfois le
stade le plus avancé possible.

Cette tendance a transformer les
matiéres premiéres qui s'est fait jour
dans les années soixante-dix se refléte
mal dans les chiffres: les prix des pro-
duits d’exportation ont eu tendance a
croitre plus vite dans les premiéres

étapes de fabrication qu’au niveau du
produit fini. Ainsi, de 1971 a 1978,
Iindice global des prix & |’exportation
(indice actuellement pondéré) a doublé
alors que les prix des exportations de
matiéres brutes (non comestibles) ont
augmenté d’environ 2,75 fois au cours
de la méme période; que ceux des
demi-produits (non comestibles) ont
augmenté d’environ 1,75 fois et que les
prix des exportations de produits finis
ne se sont accrus que de 0,75 fois.




Exportations des principaux secteurs manufacturiers canadiens
1966 - 1978

- Pourcentage de la production représenté par les exportations

Moyenne
Secteur manufacturier 1966-1978 1978
Aliments et boissons 9.9 11,4
Produits du tabac 0,5 0,5
Caoutchouc et plastique T2 10,4
Industrie du cuir 6,7 8,7
Industrie du textile 5,2 6,3
Bonneterie 1,9 1,4
Industrie des vétements 4,3 4,0
Industrie du bois 43,5 49,2
Meubles et articles d’ameublement 4,5 6,6
Papier et industries annexes 52,9 54,8
Impression et édition 2.3 3,0
Premiére transformation des métaux 45,4 47,7
Fabrication de produits en métal 5,0 6,8
Fabrication de machines 43,7 53,56
Fabrication de matériel de transport 66,1 75,7
Fabrication de produits électriques 14,1 17,9
Minéraux non métalliques 7,8 11,2
Produits du pétrole et du charbon 4,0 3,9
Industrie chimique 17,7 24,2
Industries manufacturiéres diverses 19,6 19,4
ENSEMBLE DE L'INDUSTRIE MANUFACTURIERE 25,9 29,8

REMARQUE: Les valeurs sont exprimées en dollars courants. Les données sont établies selon
la méthode de la valeur en douane (Commerce du Canada). Les données sur
les échanges ont été réparties entre les secteurs industriels suivant la Classifi-
cation des activités économiques de 1970. Les données sur les livraisons de
1966 a 1976 sont tirées du Recensement des fabricants. Les données sur les
livraisons de 1977 et 1978 proviennent de la Valeur des commandes, des
livraisons et des stocks dans les industries manufacturiéres, Statistique
Canada.

REMARQUE: Par « livraisons » on entend « production ».
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Importations des principaux secteurs manufacturiers canadiens

1966 - 1978
(pourcentage du marché canadien alimenté par les importations)
Moyenne
Secteur manufacturier 1966-1978 1978
Aliments et _boissons 8,5 10,3
Produits du tabac 153 1,6
Caoutchouc et plastique 212 23:1
Industrie du cuir 27,9 32.9
Industrie du textile 25,5 2741
Bonneterie 26,3 26,8
Industrie des vétements 9.1 9,6
Industrie du bois 10,4 9,6
Meubles et articles d’ameublement 9,6 12,5
Papier et industries annexes 8,1 9,5
Impression et édition 13.7 14,7
Premiére transformation des métaux 24,7 26,0
Fabrication de produits en métal 14,3 15,4
Fabrication de machines 70,0 74,9
Fabrication de matériel de transport 68,2 76,7
Fabrication de produits électriques 31,3 39,2
Minéraux non métalliques 15,9 17,4
Produits du pétrole et du charbon 5,7 a7
Industrie chimique 28,4 322
Industries manufacturiéres diverses 51,7 54,5
ENSEMBLE DE L'INDUSTRIE MANUFACTURIERE 28,0 31,1

REMARQUE: Les valeurs sont exprimées en dollars courants. Les données sur le commerce

sont établies selon la méthode de la valeur en douane (Commerce du

Canada). Les données sur les échanges ont été réparties entre les secteurs
industriels suivant la Classification des activités économiques de 1970. Les
données sur les livraisons de 1966 & 1976 sont tirées du Recensement des
fabricants. Les données sur les livraisons de 1977 et de 1978 proviennent de
la Valeur des commandes, des livraisons et des stocks dans les industries

manufacturiéres, Statistigue Canada.

REMARQUE: Par « livraisons » on entend « production ».




Potentiel d’autosuffisance des secteurs manufacturiers canadiens

1966 - 1978
(pourcentage du marché canadien pouvant étre alimenté par la production canadienne)
Moyenne
Secteur manufacturier 1966-1978 1978
Aliments et boissons 101,5 101,2
Produits du tabac 99,2 99,0
Caoutchouc et plastique 84,9 85,8
Industrie du cuir 7 73,5
Industrie du textile 78,6 77,8
Bonneterie 75,1 74,3
Industrie des vétements 95,0 94,2
Industrie du bois 177.9 158,6
Meubles et articles d’ameublement 94,8 93,7
Papier et industries annexes 195,0 200,1
Impression et édition 88,3 88,0
Premiére transformation des métaux 137,8 141,5
Fabrication de produits en métal 90,3 90,7
Fabrication de machines 53,3 b3.5
Fabrication de matériel de transport 93,9 95,9
Fabrication de produits électriques 90,0 74,0
Minéraux non métalliques 91,3 93,1
Produits du pétrole et du charbon 98,3 100,3
Industrie chimique 87,0 89,4
Industries manufacturiéres diverses 60,1 56,4
ENSEMBLE DE L'INDUSTRIE MANUFACTURIERE 97,1 96,2

REMARQUE: Le terme « autosuffisance » suppose que la production et le commerce sont
relativement homogeénes. Cela veut dire, par exemple, que I'industrie de la
fabrication de machines produit ou est capable de produire les quantités de

marchandises importées.

1




Balance commerciale du Canada par secteur manufacturier

1966 - 1978, 1978

— en millions de dollars —

Moyenne

Secteur manufacturier 1966-1978 1978

Aliments et boissons 182 275
Produits du tabac -10 -5
Caoutchouc et plastique -278 -491
Industrie du cuir -154 -331
Industrie du textile -568 -968
Bonneterie -172 -306
Industrie des vétements -99 -217
Industrie du bois 1309 3557
Meubles et articles d’ameublement -58 -123
Papier et industries annexes 2761 5174
Impression et édition -294 -555
Premiére transformation des métaux 1438 2914
Fabrication de produits en métal -513 -883
Fabrication de machines -2 304 -4 297
Fabrication de matériel de transport -586 =771
Fabrication de produits électriques -877 -1 908
Minéraux non métalliques -189 -260
Produits du pétrole et du charbon -70 27
Industrie chimique -587 -942
Industries manufacturiéres diverses -997 -2 209
ENSEMBLE DE L'INDUSTRIE MANUFACTURIERE -2 062 -2 323

Source: Manufacturing Trade and Measures, 1966-1978, Groupe des renseignements écono-
miques, Planification des politiques, ministére de I'Industrie et du Commerce,

juillet 1979.
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Données choisies sur les sous-secteurs de l'industrie
manufacturiére canadienne, 1966 - 1978 (moyenne) et 1978

Orientation Pénétration Degré Balance
Sous-secteur des expor- des impor- d‘auto- commer-
industriel tations tations suffisance ciale
% % % (en millions
de dollars)
Machines agricoles
1966-1978 66,5 79,4 61,6 -306
1978 64,8 79,3 58,9 -653
Sidérurgie
1966-1978 17,6 18,7 98,6 -33
1978 21,8 16,1 107,3 327
Tuyaux et tubes d'acier
1966-1978 24,4 28,0 95,3 -18
1978 3./ 36,6 92,8 -51
Aéronefs et pieces d'aéronef
1966-1978 63,4 61,7 104,6 29
1978 61,0 60,1 102,4 27
Véhicules automobiles
1966-1978 69,5 61,0 128,0 1068
1978 61,0 60,1 102,4 27
Carrosseries de camions
et remorques
1966-1978 0,8 10,1 90,6 -50
Pieces de véhicules
automobiles
1966-1978 89,7 94,3 55,4 -1 688
1978 102,8 101,6 55,3 -3533
Construction et réparation
de navires
1966-1978 22°5 10,2 115,9 55
1978 29,3 8,4 129’5 154
Téléviseurs et postes de
radio ménagers
1966-1978 13,8 50,3 3L, -189
1978 319 71,6 41,8 -416
Machines et équipement
divers (non électriques)
1966-1978 35,7 66,7 51,8 -1619
1978 46,8 71,8 53,0 -2 897
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L’'examen de I'évolution du volume
des exportations canadiennes selon
I'étape de fabrication, permet de se
rendre compte des progres de la mise
en valeur des ressources avant |'expor-
tation. Ainsi le volume (pondéré fixe)
de I'ensemble des exportations cana-
diennes a augmenté de 44 p. cent
entre les années civiles 1971 et 1978
mais les exportations de matiéres
brutes non comestibles ont enregistré
une diminution réelle d’environ 12 p.
cent; les exportations de demi-produits
non comestibles ont augmenté de
35 p. cent tandis que celles de produits
finis (a I'exception des aliments) ont,
pour ainsi dire, doublé au cours de la
méme période.

Ressources naturelles
Sur les marchés internationaux ol
régne une concurrence tres forte, le
Canada tire grandement avantage de
sa suprématie en matiére de ressources
naturelles. Ses quatre principaux sec-
teurs de ressources sont I'agriculture,
la péche, les foréts et les mines.
L’agriculture: Avec plus de 160 000
milles carrés de terres agricoles haute-
ment productives — situées, pour la
plupart, dans les trois provinces des
Prairies, soit le Manitoba, I'Alberta et
la Saskatchewan — le Canada détient
environ le quart du marché du blé que
se partagent avec lui les Etats-Unis,
I’Australie, I’Argentine et le Marché
commun européen. Par ailleurs, il
exporte également d’autres céréales,
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des graines oléagineuses, des produits
laitiers et du bétail (élément important
de sa production agricole).

La péche: La péche commerciale
s'effectue surtout le long de la cote
atlantique qui s’étend sur plus de
12 000 milles, et le long de la cote du
Pacifique (7 000 milles environ). Les
eaux du plateau continental, assez peu
profondes, offrent aux poissons de
mer une nourriture abondante; d’autre
part, elles sont assez froides pour leur
donner une chair ferme et un got
agréable. En outre, la péche est fruc-
tueuse dans les grands lacs de I'arriére-
pays.

Le Canada s’est associé a d'autres
pays pour protéger la péche en haute
mer, par le biais de projets de recher-
ches mixtes et d’ententes internatio-
nales. En outre, il a pri$ des mesures
relatives a la péche dans ses zones
cotieres, portant la limite de la zone
relevant de sa juridiction jusqu’a 200
milles marins le 1€ janvier 1977. Plu-
sieurs ententes bilatérales, conclues
par la suite, permettent a d’autres pays
de continuer a pécher dans cette zone
les stocks qui dépassent notre capacité
de capture.

Le Canada se classe maintenant au
premier rang des exportateurs de pois-
sons et ses eaux poissonneuses sont
une attraction pour de nombreux tou-
ristes dont les Canadiens eux-mémes.
(Notons que I'extension des eaux terri-
toriales ne manquera pas d’entrainer la
création de nouveaux emplois dans le



secteur de la transformation des res-
sources halieutiques.)

Les foréts: Les foréts qui comptent
plus de 2,5 millions de km? de terres
forestiéres productives et toujours
renouvelables font du Canada I'un des
plus grands exportateurs de produits
forestiers au monde. En 1978, ses
exportations de bois, de produits du
bois et de papier représentaient $9 429
millions, soit environ 18 p. cent de la
valeur de toutes ses exportations. Les
bois résineux représentaient le tiers de
la valeur de toutes les exportations de
produits forestiers; quant au papier
journal, il en représentait 31 p. cent et
la pate a papier, 23 p. cent, le reste
étant constitué d’autres produits du
bois et de papier.

Les foréts canadiennes sont en
grande partie constituées de coniféres
et représentent 35 p. cent de la super-
ficie du territoire. La Colombie-Britan-
nique, I'Ontario et le Québec sont les
plus importants producteurs de bois
d’oeuvre.

Les mines: Le Canada qui se classe
au troisiéme rang pour la production
miniére, aprés les Etats-Unis et |'Union
soviétique, est le plus grand exporta-
teur de minéraux du monde. L’indus-
trie des mines est un des premiers fac-
teurs de son développement écono-
mique. La force de cette industrie est
liée a ses exportations. |l est arrivé, au
cours de ces derniéres années,
qu’environ 82 p. cent de notre produc-
tion annuelle aient été exportés.

La production miniére comprend
celle des minéraux métalliques, des
minéraux non métalliques, des com-
bustibles minéraux et des matériaux de
construction. Le pétrole, le gaz naturel
le minerai de fer, le cuivre, le nickel et
le zinc représentent plus des trois
quarts de la valeur de la production
miniére canadienne, la production et le
raffinage du pétrole et du gaz naturel
étant la plus importante industrie
miniére du Canada.

Le Canada est le premier produc-
teur de nickel, de zinc et d’amiante du
monde et il se classe parmi les deux ou
trois plus grands producteurs d’or,
d’uranium, de molybdene, de titane,
de gypse, de potasse, d'argent, de
soufre, de cobalt, de métaux de platine
et de plomb. Il occupe également un
rang élevé pour la production de
minerai de fer, de magnésium, de
cuivre, de barytine et de plusieurs
autres minéraux.

A I'heure actuelle, I'abondance des
ressources énergétiques du Canada —
pétrole brut, gaz naturel, charbon, ura-
nium et hydro-électricité — suscite
beaucoup d’intérét. Sa production de
brut est actuellement d’environ 15 p.
cent inférieure a ses besoins, mais ce
chiffre est bien faible si I'on considére
la dépendance relative de presque tous
les principaux pays membres de
I'OCDE a I'égard des approvisionne-
ments étrangers. Comme le Canada
jouit d'un vaste potentiel de ressources

’




énergétiques non conventionnelles
(principalement pétrole et gaz du Grand
Nord et combustibles synthétiques), il
cherche de plus en plus a devenir auto-
suffisant & long terme. Cette politique
exige évidemment des investissements
trés importants: il s’agit de construire
des pipelines et des centrales, d’exploi-
ter les sables bitumineux et le pétrole
lourd et les réserves de I'Arctique et
des zones littorales.

Géographie et transports

Le Canada est le plus vaste pays de
I’'hémisphere occidental et le deuxiéme
pays du monde (aprés I'Union sovié-
tique) par sa superficie. D’est en ouest,
il s’étend sur plus de 5 000 kilométres.
Ses 9 922 330 km? englobent aussi
bien la péninsule des Grands Lacs et la
cote sud-ouest du Pacifique, au climat
presque semi-tropical, que de vastes
plaines fertiles, de grandes régions de
montagnes et de lacs, les régions
vierges du Nord et la toundra de

I’ Arctique.

Comme les principaux accidents
géographiques s’alignent sur un axe
nord-sud, la topographie du pays se
trouve morcelée: des terrains accidentés
et rocailleux séparent les provinces
maritimes du Québec (premiere région
colonisée) tandis que de vastes éten-
dues de roc, d’eau et de tourbiéres
dénudées s’étendent sur plus de
1 200 km au nord des lacs Huron et
Supérieur entre I'est du pays et les

provinces des Prairies (Manitoba, Sas-
katchewan et Alberta) et que les mon-
tagnes Rocheuses forment une barriere
entre les Prairies et la Colombie-
Britannique, province maritime du
Pacifique. S'il n’était pas parvenu a
surmonter ces grands obstacles natu-
rels, le Canada ne serait probablement
jamais devenu une nation.

Parmi les faits saillants du dévelop-
pement des transports au Canada,
mentionnons la construction du réseau
de canaux du Saint-Laurent avant
1867, le rattachement par liaison ferro-
viaire des diverses régions du pays,
I’'avenement de I'automobile, les pre-
mieres explorations aériennes du Grand
Nord et la création de lignes aériennes
nationales. Apres la Seconde Guerre
mondiale, le pays a vu ses transports
routiers se développer.tandis que I'on
assistait a la construction d’'oléoducs et
de gazoducs, a |'achévement de la
Voie maritime du Saint-Laurent, que
I"on raccordait des troncons de la
Route transcanadienne et que la cons-
truction de chaussées, de ponts, de
tunnels et de traversiers battait son
plein.

Le Canada a mis sur pied I'un des
meilleurs réseaux de transports du
monde. Le Canadien National, pro-
priété de I'Etat, constitue le plus grand
réseau ferroviaire de I’Amérique du
Nord et le Canadien Pacifique, la plus
importante société ferroviaire privée du
monde.




Nos deux principales compagnies
aériennes, Air Canada (société d’Etat)
et CP Air (société privée), assurent des
services de trés grande qualité. Gréce a
des vols réguliers de transport voya-
geurs et marchandises, a elles deux,
elles relient le Canada a la plupart des
pays du monde. Leurs routes aériennes
couvrent, au total, plus de 160 000 km.

La Voie maritime du Saint-Laurent,
qui pénétre profondément a l'intérieur
du continent nord-américain — soit a
plus de 3 200 milles de I'Atlantique —
permet aux transocéaniques d'aller
chercher une partie des marchandises
du continent & proximité des lieux ou
elles sont produites et de les trans-
porter & moindre frais, ce qui contribue
3 faire du Canada une importante
nation commercante.

Les réseaux de pipelines ont égale-
ment joué un role important du point
de vue de I'exploitation économique
des ressources pétrolieres et gazieres.
Notons que I'un des conduits les plus
longs du monde (plus de 3 200 km)
relie Edmonton (Alberta) a Port Credit,
prés de Toronto (Ontario) et que
depuis les premieres découvertes de
pétrole a la fin des années quarante,
on a aménagé plus de 24 000 km de
canalisations principales.

Historique des relations commerciales
Dans les années qui ont immédiate-
ment précédé la proclamation de la
Confédération (1867), les colonies
avaient déja un régime de libre

échange des produits primaires avec
les Etats-Unis. Elles voyaient en celui-ci
le moyen de compenser la perte de
leur traitement préférentiel sur le mar-
ché britannique. L'entente avait été
négociée par la Grande-Bretagne en
1854 dans |'espoir d’améliorer la viabi-
lité économique de ces territoires
restés sous sa tutelle et d’empécher
leur union politique éventuelle avec les
Etats-Unis.

Les Etats-Unis ont révoqué I'accord
de réciprocité en 1866, ce qui eut des
effets déplorables sur le commerce
canadien et les investissements améri-
cains au Canada. C’est, en partie, pour
résoudre ce probléme que la Confédé-
ration fut proclamée: la nouvelle nation
s’est immédiatement efforcée d’obtenir
de meilleures conditions d’acces sur les
marchés américain et britannique.

Ces efforts ne donnérent pas les
résultats escomptés, ce qui amena le
Canada a adopter en 1879 la politique
des tarifs élevés. Cette politique était
alors en vogue dans la plupart des
pays commercants, exception faite de
la Grande-Bretagne. Elle visait a
donner un essor a I'industrie manufac-
turiére et a augmenter les recettes
devant permettre de financer de nou-
veaux moyens de transport et de sti-
muler le développement économique
en général. Il y avait toutefois conflit
entre les deux objectifs, et il devint
évident que le développement intérieur
et la compétitivité des produits cana-
diens sur les marchés d’exportation




étaient étroitement liés. Pendant de
nombreuses années, il fallut alors
s'efforcer de maintenir un équilibre
difficile entre les mesures destinées a
accroitre le commerce d’exportation et
les mesures visant a protéger |'industrie
nationale.

C’est ainsi qu’en 1907, par mesure
de compromis, le Canada a adopté un
régime douanier comportant trois
niveaux de droits d’entrée: le tarif
préférentiel (pour les importations de la
Grande-Bretagne et du Common-
wealth), le tarif intermédiaire et le tarif
général. Une nouvelle initiative pour
obtenir une entente de réciprocité avec
les Etats-Unis a été rejetée lors des
élections canadiennes de 1911.

Devant la hausse considérable des
tarifs qui, dans de nombreux pays,
suivit la crise des années trente et
devant les grandes difficultés aux-
quelles I'économie mondiale était alors
en butte, la Grande-Bretagne, le
Canada et d’autres membres du Com-
monwealth ont adopté un régime
d’acceés préférentiel systématique et
étendu. En 1937 et 1938, en retour des
réductions consenties par les Etats-
Unis, le Canada et la Grande-Bretagne
ont réduit leurs tarifs et abandonné
certains de leurs tarifs préférentiels.

La perturbation qu’a connue le sys-
téme financier et commercial mondial
dans les années trente et quarante a
persuadé de nombreux pays de la
nécessité de repartir sur des bases

nouvelles. C’est ainsi que fut signé
I’Accord général sur les tarifs douaniers
et le commerce (GATT), accord que le
Canada appuie fortement depuis sa
ratification en 1948. L’Accord prévoit
un baréme de concessions tarifaires. ||
prévoit aussi que les parties signataires
s’accordent, réciproquement, le traite-
ment de la nation la plus favorisée et
établit des regles et des réglements
visant a controler le commerce inter-
national. Aujourd’hui, plus de 80 pays
sont signataires de cet accord qui est,
a la fois, un traité commercial et un
mécanisme de négociation commer-
ciale, d’harmonisation et de reglement
des différends. En fait, le GATT est
devenu le principal traité commercial
du Canada, car la politique canadienne
ne peut étre envisagée en dehors des
grands courants du commerce
mondial.

Depuis la signature du GATT, il y a
eu sept séries de négociations tarifaires
qui ont entrainé une réduction sensible
des barrieres commerciales. Les négo-
ciations du Kennedy Round (1962-
1967) ont abouti a des réductions tari-
faires dont les derniéres sont entrées
en vigueur en 1972. Ayant un champ
d’application plus vaste que celui de
toutes les ententes antérieures, elles
portaient sur des échanges évalués a
quelque $45 milliards et touchant une
cinguantaine de pays. Le Canada était
parmi les négociateurs les plus empres-
sés, car son enjeu s'élevait a environ
5 milliards et demi de dollars. Il a su




obtenir de meilleurs débouchés sur les
marchés mondiaux pour des exporta-
tions d’une valeur approximative de

$3 milliards par an; en retour, il a
accordé des réductions tarifaires sur
des importations évaluées a quelque
$2 milliards et demi par année. Avec
|'accord des autres parties, le Canada a
participé a ces négociations en tant
que pays se heurtant a des difficultés
particulieres sur le plan commercial et
s’est entendu avec d’autres pays sur la
réciprocité de certaines concessions,
sans pour autant consentir une réduc-
tion générale de ses tarifs.

Les pays ayant participé aux négo-
ciations Kennedy en sont venus a
s’entendre sur le fait qu'il était temps
d’envisager des réductions tarifaires
plus poussées s'appuyant sur le prin-
cipe du traitement de la nation la plus
favorisée, de s'attaquer aux mesures
non tarifaires qui avaient pris de plus
en plus d’importance aprés les négo-
ciations Kennedy et de se montrer plus
réceptif face aux besoins commerciaux
des pays en voie de développement.

Par la suite, les pressions protec-
tionnistes se sont renforcées, faute
d’initiatives en vue de libéraliser davan-
tage le commerce mondial. La surtaxe
a l'importation et les autres mesures
adoptées par les Etats-Unis en ao(t
1971 ont remis en question la viabilité
du systeme commercial international
actuel et fait ressortir la vulnérabilité du
Canada devant I'évolution de la con-
joncture internationale. Cependant, on

a pu envisager quelques solutions avec
la reprise des négociations du GATT
en 1973 et 1974. Les Canadiens se sont
généralement montrés réceptifs face a
des efforts de libéralisation du com-
merce susceptibles d’offrir plus de
débouchés a leurs exportations, d'ac-
croitre leur productivité, d’augmenter
le nombre d’emplois et de leur donner
|'occasion de diversifier leurs échanges
avec leurs principaux partenaires.

De 1973 a 1979, au cours des lon-
gues négociations du « Tokyo Round »
(NCM), le Canada s’est attaché a
obtenir:

— une nouvelle réduction des tarifs
douaniers applicables aux produits qu'il
exporte ou sera, vraisemblablement, a
méme d’exporter a |'avenir,

— l'élargissement des marchés (Etats-
Unis compris) sur lesquels ses produits
pourraient entrer en franchise,

— I"élimination ou la réduction des bar-
rieres non tarifaires entravant ses
exportations,

— la libéralisation du commerce afin
d’améliorer les possibilités d’investisse-
ment dans les industries canadiennes
produisant des articles ouvrés et des
produits alimentaires ayant subi une
transformation assez poussée, ainsi
que des produits finis, et afin d’amé-
liorer la production en ce domaine,

— une réduction de ses tarifs qui soit
adaptée a une conjoncture interna-
tionale plus concurrentielle, tout en




demandant que les concessions tari-
faires soient limitées dans les secteurs
industriels — textiles et chaussures par
exemple — particulierement vulnéra-
bles en ce qui concerne I'emploi et les
importations,

— l'assurance que la période dont il
disposerait pour appliquer les réduc-
tions tarifaires convenues serait assez
longue pour lui permettre de les
échelonner et de s’adapter au nouveau
climat des échanges; et

— l'introduction de certains change-
ments dans les regles régissant le com-
merce international et concernant les
droits compensateurs, les lois anti-
dumping et les mesures d’urgence
contre les importations qui causent
préjudice aux producteurs canadiens,
tout en demandant que I'on limite le
droit des gouvernements a prendre des
mesures arbitraires nuisant aux expor-
tations.

Bon nombre des objectifs généraux
et particuliers du Canada ont été
atteints. Toutefois, les économies
nationales étant plus interdépendantes
et plus concurrentielles que jamais, les
négociations de Tokyo n’ont pu résou-
dre tous les problémes commerciaux
du monde. Rappellons d’ailleurs que la
derniére série de négociations pour la
réduction des tarifs douaniers et des
obstacles au commerce a eu, comme
toile de fond, un bouleversement
économique international — pénurie
d’énergie, faible croissance économi-
que, inflation, chémage croissant — et
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que les pressions exercées en faveur
de I'adoption de mesures de protection
du commerce y furent plus fortes que
jamais. De fagon générale, les négocia-
tions de Tokyo ont, malgré tout, per-
mis I'adoption d'un nouvel ensemble
important de lignes directrices visant a
rendre les échanges internationaux plus
équitables et plus libres.

A la suite des NCM, les réductions
tarifaires des Etats-Unis sur les pro-
duits manufacturés, seront, en moyen-
ne, de 4 p. cent; celles du Japon et de
la Communauté économique euro-
péenne, d’environ 6 p. cent, tandis que
celles du Canada se situeront entre 9
et 10 p. cent.

A l'instar de nombreux autres parti-
cipants, le Canada n’accordera aucune
réduction tarifaire, méme relativement
petite, sur des articles comme le tex-
tile, le vetement, la chaussure, les
navires et les wagons ferroviaires.

Conformément a la nouvelle en-
tente commerciale bilatérale négociée
par le Canada et les Etats-Unis en 1979
dans le cadre du Tokyo Round, 80 p.
cent de toutes les exportations cana-
diennes entreront aux Etats-Unis en
franchise, tandis que le taux des tarifs
douaniers frappant 15 p. cent des
autres ne dépassera pas 5 p. cent.

En retour, le Canada admettra en
franchise environ 65 p. cent des impor-
tations provenant des Etats-Unis. Le
taux du tarif moyen imposé par le
Canada sur celles qui sont passibles de
droits sera de 8,5 p. cent, ce qui, tout



en représentant une baisse de 6,3 p.
cent par rapport a I'ancienne entente,
correspond & plus du double du tarif
moyen que les Etats-Unis imposent sur
leurs importations canadiennes passi-
bles de droits.

Il est important de noter que les
réductions tarifaires s’échelonneront
sur une période de 8 ans commencant
en 1980.

Investissements étrangers

Les investissements étrangers ont tou-
jours joué un réle important au
Canada, étant donné que la rareté des
capitaux de risque canadiens a souvent
entravé le rythme du développement et
de la croissance économique du pays.
C’est ainsi qu’a une époque ou I'amé-
nagement de voies de communication
était indispensable, on a da utiliser
d’'importants capitaux étrangers pour
financer la construction de canaux, de
routes de voies ferrées et d’installations
connexes.

Plus récemment, on a eu recours a
des capitaux étrangers pour financer
de nouvelles industries, |'exploitation
de mines et de ressources énergétiques
et permettre |'expansion d’industries
comme celles des pates et papiers, les
fonderies et raffineries de métaux non
ferreux, la fabrication de produits chi-
miques et I'exploitation du pétrole.

Tout d’abord, les capitaux
étrangers ont pénétré au Canada sous
forme d’investissements directs et sou-
vent par I'entremise d’une entreprise

internationale. Dans une certaine
mesure, ce genre d’investissement
soumet |'entreprise ainsi financée a un
contrble étranger mais, en retour, il
met a sa disposition les techniques, les
compétences gestionnaires, les ser-
vices de vente et d'approvisionnement
des grandes sociétés internationales.

Le développement de I'économie
canadienne a permis de recourir, de
plus en plus, a des capitaux canadiens
— bénéfices non distribués, provisions
pour amortissement, crédit intérieur —
pour répondre aux besoins du pays. Si
les fonds étrangers sont toujours les
bienvenus, le gouvernement a adopté
un certain nombre de mesures en vue
de favoriser et de protéger les intéréts
nationaux. Il a imposé des restrictions
aux investissements étrangers dans les
banques, certaines autres institutions
financiéres et certains organes de télé-
communications. Grace a la Banque
fédérale de développement, a des
mesures fiscales et a des programmes
de contributions et de subventions plus
directes, il encourage la création
d’entreprises solides aux mains des
Canadiens.

En avril 1973, le gouvernement a
promulgué la premiére partie de la Loi
sur I'examen de l'investissement étran-
ger qui prévoit que les étrangers ne
pourront prendre le controle d’une
entreprise canadienne & moins qu'il ne
soit démontré que le Canada en béné-
ficiera sensiblement; il a aussi créé une
agence chargée d'étudier les demandes
a cet égard.




Le 15 octobre 1975, la Loi sur |'exa-
men de l'investissement étranger pre-
nait tout son sens avec |'adoption de
sa deuxiéme partie, qui prévoit la pré-
sélection par I'Agence d’examen de
I'investissement étranger de certains
types de nouvelles entreprises cons-
tituées au Canada par des sociétés,
des individus ou des gouvernements
étrangers.

En 1978, la valeur comptable totale
des investissements étrangers directs
au Canada était évaluée a environ
$50 milliards, et les investissements
étrangers de portefeuille avaient égale-
ment atteint un total cumulatif de
$50 milliards. Les autres dettes des
Canadiens a I'égard des étrangers, qui
représentaient environ $18 milliards,
faisaient monter I'ensemble de notre
dette étrangeére a 118 milliards de
dollars. Ce phénomene était partielle-
ment compensé par quelque $16 mil-
liards d’'investissements canadiens
directs a I'étranger, $11 milliards en
investissements de portefeuille et quel-
que $27 milliards d’autres catégories
d’avoirs a I'étranger.

En 1978, I'endettement canadien
net & I'étranger était donc d’environ
60 milliards de dollars.

Les dividendes et intéréts que le
Canada doit verser pour s’acquitter de
cette dette extérieure croissante repré-
sentent actuellement la fraction de son
déficit annuel en compte courant qui
croit le plus rapidement. En supposant

une valeur nette, les paiements d'inté-
réts a I'étranger ont atteint $3,2 mil-
liards en 1978 auxquels sont venus
s’ajouter 1,1 milliard de dollars de divi-
dendes nets, ce qui porte le total des
fonds versés a des non-résidents en
une seule année a $4,3 milliards. Cette
somme représente environ la moitié du
déficit global du compte des invisibles,
et plus de 80 p. cent de notre déficit
actuel en compte courant.

Le Canada et les organisations
internationales

Comme il est, par tradition, un grand
apotre du multilatéralisme dans les
relations commerciales, le Canada a
toujours appuyé diverses organisations
internationales dans les domaines du
commerce et de I'aide. |l joue un role
actif au sein de |'Organisation de
coopération et de développement éco-
nomiques (OCDE), du Conseil de
coopération douaniére, de la Confé-
rence des Nations Unies sur le com-
merce et le développement, de I'Orga-
nisation pour |'alimentation et |'agri-
culture dont il a accueilli la Conférence
de fondation, du Groupe de la Banque
mondiale, du Programme des Nations
Unies pour le développement (PNUD),
de la Banque interaméricaine de déve-
loppement, de la Banque de dévelop-
pement des Caraibes et de la Banque
asiatique de développement.
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