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LE NOM DE

il

Signifie de Meilleures Valeurs
en fait de Rubans

Le nom de CORTICELLY n'est allié qu'anx meilleures valeurs et qu'aux marchandises de
toate confiince. Cette maison s'est acquis une réputation universelle d'intégrité et de qualité,

Corteette
OOL J

En m:ttant en stock et en vendant les marchandises CORTICELLI, non seulement vos affai-
res avg mentent, mais elles sont plus satisfaisantes. Mis a 'essai dans les principaux ma-
gasins, les RUBANS CORTICELLI ont obtenu le plas grand succes,
Spécifiez les rubans “CORTICELLI" dans votre prochaine commande, et vous obtiendrez,
ainsi que votre clientéle, le plein bénéfice d'une sati-faction absolue.

Corticelli Silk Company Limited.

Bureau Principal a ST-JEAN, P. Q.

Adressez-vous au bureau le plus rapproché.
SALLES DE VENTE :
4 rue Ste-H¢line, MoNTRIAL, 56 rue Albert, WINNIFRG,

24 26 rue Wellington Ouest, ToroxTO, gta rue York, Svpxev, N, &, W,
318 rve Homer, VANCOUVER.
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COMMERCE DE_L'AUTOMNE
1911

Chaque jour les perspectives d’af-
faires dans tout le Canada s’améliorent.

L’état des récoltes est brillant, les
manufacturiers travaillent a plein temps
et tout indique de fortes affaires pour
Iautomne.

Tous nos départements sont bien ap-
provisionnés pour le commerce dau-
tomne.

Il vous est avantageux de profiter de
nos stocks.

GREENSHIELDS Limited

Montreéal
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Les Chemises Tooke

(Comme les Faux-Cols Tooke)
SONT PARFAITES

Le nouvean wod | hi presenté el a les
trois particularit " nt " ( IE l'ooke
sont ehoisios entre tout pa T eneny et

diffleiles pour leur

La premicre parvticularit tson caractore delfraiche
N ? nouveauté. |. ;iﬁ v l wdenrs gradades
sortent nettement de Fordinair
Inelit
2 é s La seconde particularite | gout parfait, Les
N “' E k nouveautes Tooke 1 it jmads bizarres ni de man-
|’ i K &
| . o 5 vais goit
| 11 i
g | ) @
{ . E} \:) La troisicme partienlarité, une des plus importantes
| | :{ | est la précision avee lagu v chem est faite [Tne
| 5
[ h () chemise de ce st denande une eo ction superieure,
i gepe I
| a ) car tout défaut santerait aux ven
!' 1L
I 111 f:
I 111¥ Vaus remarquercz cotte i dans tous los pro-
i . ‘:l"f, 1 ) duits Took:
I |
|
| Les boutonniores des T nt tonjours faites
;‘ | exactenment, ort | ent ne rapporte
| i jamais un faux-col dont les coins supérieurs ne sont pas an meme 1 \ L wissi est parfaite
i |
i | ‘ de sorte que la cravate glisse facilement sans que le col baille en avant
[} |
| Vous constaterez que la coupe et les couturcs de nos chemiges de travail détiont toute eritigue
f 1
1 Le résultat de ces particularités des produits Tooke est e pouvez donner la plus grande
f . satisfaction & vos clients en leur vendant les chemises, faux cols et wmereer | Incidemment, cela
vous rapportera des profits,
|
-
' TOOKE BROS. LIMITED, MONTREAL
| » ’ .
Manufacturiers de Chemises, Faux-Cols, Manchettes et Cravates, et
| Importateurs de Merceries pour Hommes.
[
]
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Les “Vétememts Pullan”
s'ajustent parfaitement.

Les “Vétements Pullan”
ont un style individuel.
Demandez un Echantillon, NoUVEAUX Demandez un Echantillon.
NODELES D'AUTOMNE
de notre Catalogue.

Costumes.

Dessins d’Origine - Draps les plus
fins Coupe parfaite - Prix variant
de $10.00 a $22.50.

Manteaux.

Grand assortiment des plus belles
nouveautés. Tweeds souples et
Iraps reversibles, ainsi que Jerseys
réguliers et Beavers. — $5.00 &
$27.50.

Jupes.

Jupes de qualité, dans une variété
d'étoffes et de styles. — $3.00 &
$12.50.

830 823

Ordonnez des

Vétements E- Dos & Cci.tuu',
chantillons. Ad B o

Puis, aprés les

Modeéle des plus

attrayants, tout en

andes ches,
Collet et Manchet-
Da

laine. Tweeds sou- ey =
ples & chevrons. avoir inspectés, tous les draps
commandez un """ 2
$12.50 sl $11.50

assortiment de Costumes, Manteaux et Jupes est

Le Catalogue d'Automne contenant un grand
procurer un exemplaire.

prét maintenant. 1l vous sera profitable de vous en

M. PULLAN & SONS W-'.‘;ser:es

- ETABLIS EN 1902 ba
PULLAN Maison exclusive pour Manteaux, Costumes et Jupes. Wellington,
TORONTO, ONTARIO. Toronto.
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] Vendez ces
' Cols
pour Auto-

mobilistes.

Une seule grandeur pour chaque
cou rend inutiles les ordres
de réassortiment.

Don ’ / s marmtenant a

The Williams, Gireene & Rome Co., Limited, Berlin

y Ly / / uwm

HANOVER.
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La Fermeture de Bonne Heure

A la derniere séance du ( onseil de Ville de Momtréal a

eu licu la premiere lecture d'un projet de reglement amen
dant le Réglement de la Fermeture de Bonne Heuar

Ce projet de réglement est presente au Conseil par M
Véch. Bastien. Sur proposition de M, 'éch. UL H. Dandu
rand, le conseil a décide de renvoyer 'étude de ces ame nide
ments @ la Commission de Legislation, avee priere de faire

rapport @ la prochaine assemblée,

La commission de législation, en vue de se renseigner
et de permettre aux interesses d'exprimer
le sujet, a invité le public 4 assister a son @
Cette commission de legis

leur opinion sur

ssemblee de mer

credi dernier, le 19, & 2 hrs p.m
lation est composée de Véch, L. A, Lapointe, Véch. L. A
Lavallée, '"éch. A. N. Brodeur, I'éch, U. 1. Dandurand ¢t
I'éch. Narcisse Lapointe.

Plus de 250 membres de 1 Montreal de
L'Association des Marchands Détaillenrs du Canada, Inc,,
tents des différentes sections ont
entre antres, MM, ], O.
wou

a Succursale de

étaient présents, et les presic
exprime leurs vues a la commission,
Président de la Section des Marchands e
Joileau, Président de la Scction des Lpicicr

a Seetion des Marchands de

Gareau,
veautés, J. D,
) Watson, ex-Président de |
Chaussures, A. Laniel, ex-Président de la  Succursale dt
Montréal, E. Deguire, President des Marchands-Tailleurs
et Ad. Fortier, Directeur de la Chambre de Commerce,
Ces messieurs ont expring I'opinion  que Ja fermeture
effet de centraliser e
4 départements; qu'en
faisant disparaitre les magasins des faubourgs, l'effet est auss
de diminuer la valeur de la propric té, et qu'en diminuant les
heures de travail, 'on augmente en proportion les dépenses
de la distribution de la marchandise; en fin de compte, le pu-
Mic acheteur est tenu d'en payer la différence; que les em
ployés dans les magasins n'accomplissent pas

de bonne heure des magasins a pour
commerce dans les grands magasins

un travail anssi
épuisant que les membres des différents corps de metier, et
que les marchands eux-meémes ne tiennent pas leurs maga
sins ouverts par plaisir, mais simplement pour répondre aux
exigences du public; que le commeree du soir est considéra-
ble, ce qui démontre que le public apprécic Ta liberte de pou
voir faire ses achats la on il le désire et a I'heure qui lui con-
vient,

montre que Uintéret des hons commis est

d'aider a s des magasins des faubourgs; que les ma
wsins indi pient des salaires plus éleves @ leurs
s gy ¢ rands magasing a departemoents, ¢f que
wneree ¢t 4 connaire

apprend I
que dans cons-ci la grande majorité
mplissent qu'une tiche manuclle antoma
Pavantage de connaitre le prix de la mar

or i juger de sa valeur, la marchandise
rgquee pour @tre vendue @ tel prix, clest la
qu'ils peuvent acquerir

ont e soumis, particulicrement
celui e onto ol cture de bonne heure a mine le
onI le detadl ot P concentre entre les mains de deux

U'n

on trois nuarchands, Cette concentration du commerce aviat
cualement ruine la valeur de la propricte dans les faubourgs,
ont ¢1é siomaltraites par ces grands

a demander Tabolition

1
et los commis enx-mer

wagasing, quiils premict

le la fermeture de ho heure

coviron it ans que la fermeture de bonne heure

Deput
des fanbourgs ont pu de

est abolie 4 Toronto, les magasm
mt anjourdhui de plus en plus pros-
peres. Leur nombre augmente (ro rapidement et le public
marchands individuels peavent

nonvean s'ctabliv ot ils
. end egalement que
¢ servir micnx et @ meillenr march
1 & ¢te Canlement démontré gque les marchands qui ont
ne la requete | ut de la fermeture de honne heare,

ve demandaient chose, ¢

tdcdire gne le mardi soir

it ajotite rmetare, tandis que les amen

prog # lement de Lo fermeture de honne

dement

claus s non demandées par les

henre conticnnent plusieurs

sienataires, Fntre antres, le grand nombre des épiciers qui
ont signeé ectte Fequete ne savaient pas que les pharmaciens
pontraient rester onverts tous les soirs de la semaine et ven
dre tont ce qui se vend géndéralement dans une pharmacie,
suit une quantité darticles vendus généralement par les épi-
ciers, Tes marchands de ferronnerie, et les marchands de nou-
veantes

Un fait notable aussi « que parmi les signataires, un
setil marchand €tait présent pour appuyer cette requete, M.

Blumenthal, ¢pris de philanthropic




150 noms
bales avec
requétes
Ces remarques Jhservations
séricuses faites p sentant 1'¢
lite du commeree ‘ t pas dou
teux que MM, les ¢ ‘ ¢ | et aussi
ceux du co re ! Ation qui a ¢té dit
éme de la
question ils se pr a la liberte
du commerce
y Montreal d'une
vingtaine d'annce temps on lagita
tion se faisait e apres expé
rience concluante Ontario, il sem
ble que Montréal ) ' prer un régle
ment jugé arricr
mateur, du ma qui ne craint pas
de travailler
En outre ! ! 1 il ¥ a un point de la plu
haute importan ' . romentionne
Si e
taient pour
queratent de
erete la fermetn
de chayue
nous voulons
hon, ou meme
rer que ne

15 n
tiche d

avant onze
Si cette pretention de notre st comme nous
N .

allons essayer de l ntrer, il d évi que le ré

glement actuel ¢ est illégal

Nous n'hésitons

ciers licencic t tenir ler ' es et vendre

1911, les ép

des liqueur
heures, |

mieux faire
rapportant
des Statuts

comme

Dispositions Spéciales Relatives aux Corporations de Cité
et de Ville; et autres Corporations

SECTION |
De la Fermeture des Magasins a Bonne Heure

§ Dans toun nicig le cité ou de ville, le
conseil municipa fai 1 < hroger ¢
ments ordo ¢, pendant t \ parti
les magasins d'une ou plusieurs catégories (
palit¢ soient ferme t restent f ¢

munnici
on quel
ct hen
reglement

que jour que ce
res fixés et déterming
mais les temps
réglement
soir, ni plus tard gue
Foute infractio v
sente section rend coupable devant
deux Juges de Pai nde n'excédant pa
quarante piastr | i defant de paic
leux mois
réglements faits en
vertu e ente par la partie XV du
Code Criminel relative a tion mmaires, §7 V

50, sl, Ed. VII,
Nous vous prions de rey er que cette loi donne le
ser des

¢

pouvoir aux municipalités des cités et villes de g

NOUVEAUTES

reglements ordonnant

de plusicurs cate

nicipalités le dr

ciées. Lorsque

er mai i, la

accordant anx munici
ementer Fouverture

et buvettes, se lisait conn

1104 des Statats Refondn
Dispositions concernant certains Droits des Munic ipalités

Réglements Municipaux pour la fermeture des Locaux ou
I'on Vend des Liqueurs Enivrantey

municipaux des e

tres awtorités municipil

reglements pour

heures du

yu
une maison licencice
i les buvettes sont
ments, une pénalite
chaque offense,
wexcedant pas

s 1o,

Lorsque le réglement municipal de | Montréal, d
retant la fermeture des o vertuy de
I'Art. 3883 des

sont conformés & cette loi par I au'il

Statuts Refone N ' i " }é
n'étaient pas
mentionnés d'une maniére spécifique dans PArt, 1104 des
Statuts Refondus,
1 est @ noter spécialement que cet Art, 1oy aurait pent
pu etre interprete de manicre § clure an les ma
ins licenciés dans le terme “une a0 ( iee™; mais
lorsque la loi des licences de
amendée @ la Session de 1010,

UArt, suivant lui a €é1é¢ substitug

1nog. 1 v nun

Iroit de pa

pas cinquante j
paiement, un empri
De plus, I'Art

remplace par le suivant

8. L'article 1055 d ts statut
vant

1055.  Aucune liguenr enivrante
un magasin de ligueurs
par aucun emboutcilleur di | ( tis onze
heures, et dans tout antre ) ' du soir
tout jour de la semaine, jusq'a " in ma
tin, pendant toute la jour du pre
mier de I'An et du Vendre nt, ¢ ' maga
sins de liqueurs de o Is elle § 1 nr
un certificat spécial po ! i1l par un
médecin pratiguant (i n
du culte, et produit par acheten ( la ven
te de ces liquenrs est prohibéc pt het du soir,
excepté sur un certificat spec

9. L'article 1056 desdits sta

a. En en remplagant le premier aling ) wivant

1056. Tous ces magasins de ligueunr é¢tahlissements

licencié on

enre 1opar un ministre




(bouteillenrs  licenciés doivent étre fermés durant les
s ot heures mentionnés dans Particle 1055; mais chaque
pasin de liqueurs dans lequel des épicerics on autres
ticles, en sus des ligueurs eniviant ont vendus, peut étre

i onvert, excepte durant la journce du dimanche, :I- Noel,
u premier de I'An ¢t du Vendredi Saint, pour la vente de
¢ epiceries ¢t autres articles, entre guatre heures du matin
cr ity

Nots ferons remarquer que ces nouveaux articles de la
loi sont entrés en viguenr le ter mai 1011, et il est évident
qu'ils défendent abisolument aux conscils  municipaux des
cités et des villes de passer des reglements pour faire fermer
fes buvettes dans les hitels et restaurants, et empécher la
vente des boissons enivrantes dans les magasins licenciés ou
ctablissements d'enihouteilleurs, avant 11 hrs du soir, les
jundi, mardi, mercredi, jeudi et vendredi de chaque semaine,
Clest done 1 une défense formelle de la Législature Provin
ciale aux conseils municipaux, et nous sommes d'opinion que
des Statuts Refondus ne
pour inclure les magasins licencies, par
consequent, le ment mne heure pass
ntreal doit placer, dans les exceptions, les
¢s de la ville de M ontréal, Nous sommes

s termes employés dans UArt, 588

sont pas suffisar

fermeture de

par la ville de

magasing

aussi d’ que tant que le reglement t de fermeture de
honne sera pas amendé de maniére a p(rnunn aux
epicic Us de tenir leurs magasins ouverts jusqu'da 11
heure ir, les tundi, mardi, mercredi, jeudi et vendredi

de chaque semaine, ce réglement sera illé
Nous engageons done les échevins du lnn~ul de Ville
de Montréal @ bien étudier cette question, €t nous 0sons es-
perer qu'ils n'adopteront ancune mesure qui ne soit absolu-
ment dans Vintérét des consommateurs et des intéressés,

e
UNE NOUVELLE INJUSTICE.

e aux épiciers non licenci's
lement de la fermeture de

La situation qui se trouve fa
de la ville de Montreal, par le ré
hotine heure, qui désormais permet aux épiciers licenciés de

tenir lent magasin ouvert les mereredi et jeudi, en vertu de la
loi des licences de la province de Québec, tel que nous l'avons
démontré dans notre numéro de la semaine dernicre, constitue
ponr les Cpiciers sans licence une nouvelle injustice, Pratique

ment, ce réglement de fermeture de bonne heure n'affec
Vaveniv qen les épiciers non licencics, les marchands de nou-

veautcs, les marchands de chaussures, les marchands de fer-

ronnerie et les marchands-tailleurs,
La position prise nar le conseil de ville de Montréal démontre
Finconséquence de ses principes. La ville de Montréal taxe tous

les commergants la meme maniére, qu'ils soient vendeurs

Je fruits, marchan ¢, marchands de nou
yeantés, éniciers on autres, Par son réglement de fermeture de
bonme heure, la ville dit & quelques-uns de ces marchands qu'ils

< de journaux, de tal

penvent tenir leur magasin ouvert et vendre des marchandises
ous les soirs de 1a semaine, sans restriction; a d'autres, qu'elle
les force de fermer leur (tablissement et de cesser de faire
affaires & sept heures, le mereredi et le jendi soir; cependant,
Jes wne et les autres contribuent ¢ans la méme proportion au
revent municipal, L'effet de cette mconséquence s'est déji fait
entir 4 Montréal: le commerce de fruits, par exemple, est pra-
tiquement contralé par des éirangers qui ne se génent pas pour
sin onvert tous les jours de la semaine, le di
manche compris, et tous les soirs également. Ces marchands de
fruits se sont emparés des meilleurs endroits commerciaux de
la ville de Montréal, car ils peuvent payer des loyers plus élevés
que les antres marchands dont les heures d'affaires sont limitées
Les dépenses de la distribution de la marchandise étant augmen
tées en proportion de la diminution des heures d'affaires, les
prix de la marchandise sont angmentés en conséquence, et le
public est fored de payer la différence; tout cela, parce que

tenir lenr ma
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quelgues personnes i la recherche de positions profitent des sen-
timents bien lgitimes dont sont animés un certain nombre de
marchands, qui résument la situation en ces quelques mots : “Je
consens @ fermer mon magasin, si mon voisin ferme également.”

Ce marchand n'a proballement oas éudié la question & son mé-

rite, mais il se contente de voir sa liberté entravée, pourva que
celle de son yoisin le soit aussi
ous regrettons qu'une telle sitnation soit faite a la ville

de Montréal, car nous voudrions voir son commerce se dé
velopper & pas de géant et nous désirons qu'elle maintienne son
rang comme mi la

1 nous semble élémentaire, lorsque des villes de moindre

e commerciale du Can

importance, comme lu ville de Toronto, par exemple, ont cru
devoir rappeler l¢ riglement de fermeture de bonne heure,
lequel était beaucoup moins arbitraire dans sa forme et dans
son application, il nous semble clemeniaire, disuns-nous, que les
echevins de la ville de Montrcal ont pour devoir d'étudier la

question sérieusement et de la juger on merite, sans se laisser

influencer par quelques agitatenr

qui nayant pu réussir eux-
mémes dans le commerce, ot entrepris de causer des ennuis

A cenx qui ne craignent pas de travailler pour gagner honorable-
ment leur vie et se croer quelques cpargnes pour leurs vieux
jours,

CHAPEAUX POUR L'AUTOMNE

L variété dans la forme ot le matériel est une des ca

racteristiques des chapeans pour e début de antomne, On
en verra de grands ot de petit

Les chapeans @ hante calotte en fentre mon avee passe

étroite ot relevee ponvant ctre rabattue par places, sont en
evidence. s sont hlahle s modéles Pierrot, si
populaires, faits on paille, Unon adele trés bean de cette for

Modéle de grandeur moyenne garni de velours non coupé.

me st oen fentre de nuance tan doré et garm de ruban de

¢ en wy novud placé droit en arriére

taffetas viell or are
et @ droite

On remarque toute wie vanete de formes casque en few
tre et velours pressé. Ces chapeans sont estremement at-
trayants; leur forme n'est pas exagerce comme I'érait celle
de certains spécimens de ce genre, le printemps dernier
Quelgues-uns  des mouveans  cisgues ont - pas de passe;

dans ce cas, la garniture, disposée d'une maniére attrayante,

S e
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r ot
. ( mnet est
T 1
I figur lan
« irs |
W main

thlement au

Grand chapeau avec passe a pointes, garni de dentelle plis

sée et de plumes d'autruche défrisées
- Nouveau modéle 4 haute calotte, en paille violette, garni
e d'ure i ¢ de plumes et d'une aile,
J
AUGMENTATION D'AFFAIRES DANS LA PROVINCE
DE QUEBE
| t manufacturiers des
ut categoric
ns une autre
) ions an com
le Quéhee, ce que nous
entation de la d
t pour leur
ercts des marchands de
faire représenter
tr 1 yr ln Pont, Québec
or ) )
! 1 e recevra lap
b Debigare esi un
| trict pour ses manieres
i omme d'affaires
1 1 | rent an ue tontes les com
wt | t ) ! | le M. Debigare seromt
étroi
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TISSUS POUR LE PRINTEMPS 1912

towle confiance quun fort mouyemm u
des

ont ety

On peut dire on

¢ liew en laveur serges ames et de fantinsie,

crofies

des

fashio

Ces cmployees pouy les deus tiers
, le pringemps dermier, aus reniions

Nl

avtuclles

Himes POTIes
des en France et en ferre, et, conime il a €le suRRe
indications <CTUMt eneore

dapres les

W pritemps

Wi 1942,

Les worsteds on eliets miast wlins, principaloment en fan

jv de caractére Mons prononce, comme sots le nom de

Prowmetient ansst beaneomp.
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Une antre aux yualites de vent lagmetle Jos
confiance worsteds

Fouer v 1ok

Jieteurs avelr

peavent
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air lo grand emplot gui sera
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s, WS et genre

i oaun

Jamaks

apinion est hased
toanne vt hiver des sty extremoment
anssi forte @ emploge

de ~t

18 a en une tendancd

rdes, 11

reuction an printemps

puis
s ~cmble done Togigue eidre 4w

prochain, surtou de la pang «
etoltes g

changement ans

la chiemele

qui desirent un

Crost adoptées par populaire
probable g printemps prochain

tanlis

vst hanty ¢l
i en favenr dun i quelyue pew dur, i
le ordinaire adoptern des worsteds @ surface

toute ter dan

plus Tk

Fram nee Pabsenee actuelle e
plas ample, une pesantenr de dix onees =

to plus sir dduns les tisns pour ¢

jupys
le choix tumes
ponr robes

setile pidee en soie ot satm contens

fin dun printemp

hes «'un

cecnpaent une forte position i Ta derniey
des grands conturiers, ce qm indigne que e B
porte prochaine, 1
des etofies du genre popeline @
convienient lles s drapent
tagetsemeny ot donnent Peffer collant gui semble
Manteie an pristemps,

pelings continueraat A

e

vetements sera tres "annee
anssi simples, i

admirablement, car avan

assiz v

ctabli matntenanm
tan

pour s

U antrg mdupme gue les

Gre en faveur, clest le earactére Ottoman des garniture

nouvelles
Un
vandes (e

Dans les

fait indique gue les popelines continuerant &

non conpé dans Jes offets bayadére

autry
vl %
fes epinglés son
Bt

nonveantés en soic et laine,

ils sont non

es sont @ désirer, car conformes a la

veante actuelle des tissus,

P
dommge ans
1 Pluver prochams, Lenr emploi géneral par Tu hant
adopter par

achetenrs  devreaient noter avee som Iimportance

melanges ais pour Vautonm

actuellement
chien

wle pendant eette saison devrait les faire Tes

masses ponr le début du prinicmps
la vogue des costumes voilés doive

Rien w'indigue que
I'hiver, Vem

we terminer rapidement, o Pantomne @

tissus trés legers ot e

pour
ploi de tels costumes composes e
sur transparents en satin semble étre la con
tissus e fondations en satin semble étre la con
clusion qui s'impose les coton e
hawte catégorie seront particuliérement hons, le
ot Pété prochains, car ils font, & un prix heancoup moindre,

tume. voile fait d'un matériel plas dispen

tissus de

sole
soie sur
Dans re cas, voiles de

printemps

tout Feffer d'un e

dieny
Les

cs manufacturiers de jupes séparees

dessins, rien windique

voiles en worsted sont employés conramment par
concerne les que Tes
De plus, la vogue continue de

rayures,

n ce gqui
rayures disparaitront Ta sil
ot étroite est fortement en favenr de

Tioutte longue

qui tendent @ aceentuer 1'effet minee.

A ce sujet, on pent dire que les manufacturiers  euro

peens, ¥ compris les productenrs de soeries, detoifes @

robes nouyeamtes o coton et de worst s, vtirent beancoup

les vayures pour le printemp

hlangs seront en

Fom

11 est clinr sntenanm

focte

Wy it

tres wande, e mp ham mdigue

ausst gue la vombinaison bliang AE o contmnery a el

favenr

La ctant donne, Te st moie seta tees employe pour

res de tssts deosowe semblent ddeveir etrs

prmtemps prociam

L suim et Wiessihine ot assures Pune griode vonte

les transparent

Pondant I 1

par

tis g, o0

dermers mots, de grands ciforts ont

cte fait Jos " eomturiers parisiens poar femettre le tafle

prent o gue e tadfetas de fine

les gy

Pensey

ualite, dans g erp plis en demande yna

preseint, e prmtemps prochio

Bien que e fontard puis ¢ etre comsidére maintenint

comme e etofie vrdinaiee, ten windigue gue Ta demande

Sera s ustiier e angmeatation de produ

wz forte pon

ton,  Lontel e prodeeion tormale de fonlind est 1o

temmen; encontagee onovne de Faceoptation de e tssu com

dusagd neral

Wi el 1omadtenant cladr goe T seri

mn protemps prochain
Amctigque, an

g L premiers plic

] Lot e Vranee gqu'en

R affaiies v ctoffes & robes en laine @

Wk e, i 16 Blen manmg

WHe voRie gquiang

peeiives pour e gris sont ¢

Las s champagae o

Wwiente constamment. Los per
collentes

Les
demande de Ta part
poamtemps

v oble o tan e tres distinets, eotte annee

Il b

" h

o " n
e v s, |

Ibanne

oo

e LRI
en evidence

hlan

en verra dans tontes

dor e En Frane tash, o a vl

Comme 11 a0 cte ahin, I ¢t ouoir,

promettent d'etre Llen repreenh

Tes hane dorofies i rolu e s de cotonnades, e

s ot de worsteds
Wi g ansst e, les producteurs tron
ereer e nonveans effets, principalement

en o

ne dun
voent le moyen
les miar
s o

dan qrisclies Wlanches inprimees

wilenrs donees du genre pastel serom mtroduites

Homveantes

Lo vert, qui e maintenant en favenr @ Paris, anrg wne

weamde  inflaence, Leovery pile tillenl est indigué  comme
Havorit
Les gris dous, verts dean, lavendes, viens hlens ot les

verront specialement dans les

HIHANC

delicates de janne s

indiennes dispendienses

HHanees

s soleries ot

MARCHANDISES MEILLEURES FAITES AU CANADA

Beanconp de marchands ¢tablis dans Tes meillenres vil-
Jes du Canada ont en, pendant Tes quelgues dernicres annees,
ane demande eroissante ponr de meilleurs vétements d'en
fants que ceux qmi Eaient confechionnes dans ce pays.  De
fait, plosienrs marchands entreprenants ont fait des achats
considérables aux Etats Unis et ont vendn e profit un
coertam nombre de nouveantes, i canse du style et du fini
cupéricnrs  des marchandises amencines. “Pissns et Non
veatttes” est henrens constater gqunne des maisoms qui
annoneent dans ee n Leelle de MM Flett, Lowndes &
Co,, Limited, de Toromto, a achete, Vannée dernicre, une
manufacture produisant cos marchandises de plus haute qna
lite, Dapres les cloges regns an sujet e livraisons de
printemps, tont indigue que cotte honne demande sera main-
tenwe en favenr de nos indostries canadiennes,

ses
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DESCRIPTION DU COSTUME REPRESENTE SUR
LA COUVERTURE DE CE NUMERO

( u nt Mo ) | )

Le t ¢ . 1 )

e d 1 L T "
1 | !
upe ki
I
I " |
i ! hory

hlen tita Biiat
( \ |

L'ART DE VENDRE

le vendre veut dire savoir vendre la marchandise
wvee profit; mas cepend ette defmtion acmande encor
w taine expleation. L'art de vendre e consiste pa
simplement & cchanger certabne it chandise mre  de
large Loautres  especes, Fechange n'est g ‘
cution o conditions  mentionnge @l vemte, Par conse

" e vente nest pas un fant L omais se produit
« ment d'abor lans Vesprit o tenr, La signature
1 bas d'une 1l v lvrm la marchandise, la
réce i ne sot jue detan wvam la de
i ¢y teur
nmies  geveralement Lann e Paspect
une vente gue nn N ven @
re | clin e 1 | the te avee o wen
te ¢ cme. Si, par exemple, une perso d un
! 1 Ose son argent dans | s d'un comines
i VOYCr Wn arti uelcanyn ne con
titue pas 1 i u ven I« I e gue le chient
it venn e precedemment, of gu'ug autre commi
il v en perswadamt @ oc client quil devai
! WS gt regn 1y U fait
| | « 1 I Bequent, s la vent t
1 pr Fesprat de hetenr, al de
vient i nt d'ar ¢ e une decision
( isi 1 letermination prise par wne person
' ( o me ol o et naturellement eetye r
1 tion woddwit da n pri VUL e g signe
la con v i Targent gui est pergn en considération de
11 154 it oappelis i décider ne somt que la
i vl "exe l de la deey
Que lon yse lén Becessaires pour con
tituer u ent e Fon P e vendenr eherchant
@ vendre une ca " trewse st i sa disposition la ma
ine et le client, | trobs factenrs pracipans dans 'exd
cution de cette vente sont dabord le vendeur, 1n caisse en

registreuse et le client. 11 ne reste gu'un senl antre facteur
fmoentre dans Ja transaction, et c'est la vente elle - méme,

mais ce facteur n'est certes pas matericl

Le o est absolument convainen que Tachetenr a
besoin de machine; le clent de son eié croit ne pas
devoir acheter cette machine, il w'en voit pas Putilité. L
d'autres termes, Tétat desprit du client est absolument op
posé i celui du vendenr. Dans cos conditions, le vendens

commence son travail. 1 attre dabord Pattention du client,

Fintéresse ensuite en Jui démontramt les avimtages de T i

chine, et erée enfin dans son esprt un désir d'acquéris

cette machine; ce désir s¢ materialise ensuite sous forn

la vente est faite
r et simplement que 'état d

Changé. Le client était au débu

eramt pas cet objet, le vendeur

dnen qu'il ava't tort d'entretenir cette opinion, et «

pu créer dar noesprit le desir d er cotte ma
e nop Le ve It oa ainsi mipli sa ven
t du en o sa disposition, la persua
( u | mportants In I etio
homn ip I lon de la p peut obt
pr tout I désire. Chacun ch i persuad
1 et la himite do suceés de chacun est marguée par
e e
1 homn it persuader les voteur v
¥ nader jurés ¢ \
Iy d'une position peut persuader
¢ ger celu il eroit avoir besoin de ses services, et
uence, une vente est un procédé mental, parce que
determimation d'acheter ne peut étre prise que dans lesprit
' ent, et te détermination ne peut lni étre ineul
¢ pa persuasion, La vie de chaque individu n'est qu
ffort cont nuel pour chercher & con e; dans 1%
plisse t levoirs, nous che L convainer
¢ ue nous sommes compétents
Foute per e, dans la w I tion «
1 vl le utres qu'elle gne d'attention
d'excrcer 1a persuasion isieurs manicres., L
1 sont pas toujours suffisantes, il y a avssi la n
niére de les dire. Le vendeur qui a pu convainere son client

il avait besoin d'une caisse enregistrense ne I'a peut ét

pas fait simplement en se servant de certaines phirase

le certains mots, Plusienrs autres vendeurs auraient pu
ment employé les mémes phrases et les mémes mots, san

wire le méme effet. Mais celi1a a pn exercer

infln par sa maniére de dire, son apparence,

enthousiasme, sa sincérité, son (tat desprit supérienr, on son

Foutes ces choses et plusicurs Ires  peavent
contribuer grandement an sueces d'un vendenr, 11 est évi
« e vendenr doit connaitre particulicrement  1%ét
desprit de son client, et les qualités de sa marchandise n
it que des arguments dont il peut se serv.r pour imfluen
cer et persuader ses clients d'en faire Vachat

Prencz deus hommes de capacités égales en apparence,
donnez-leur les mémes indications au sujet de la vente d'un

I'un pourra accomplir au moms le double de
ce que fera Tantre, non pas par le fait qu'il connaitra micux
la marchandise, mai

voir de persuader §

simplement parce qu'il aura le pou

s facilement son client

Tout vendeur on voyageur de commerce devrait donc

se faire un devoir d'étudier et de ticher d'acquirir les qua
lités nécessaires pour réussir dans I'Art de Vendre Ces
qualités peuvent s'obtenir en cherchant 4 développer les
facultés réclles qui sont la base de la véritable éducation
Cette ¢ducation pen

faire de plusicurs mamir=< et cha

cun peut adopter

teme qui est le plus en rapport avee
ses habitudes

L'accroissement rapide des affaires de la m
Sons et son  désir de domner le
ible & sa clientéle de Montréal, ont néecssit
burean permanent dans cette ville
rhian Zelinskey est 4 la téte de e
On Y trouvera un a

burean « en
ortiment complet d'echan
cléphone v sera installé, cte, de sorte

Montréal receveont toute Vattention pe

ison a intention de se faire un
exéention rapide des res specians, comme elle I )
Omtario et dans T'Ouest, Les ordres confies a M Zelinskey
seront objet de tons les s et exécutes promptement
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MODIFICATIONS A APPORTER A UN GILET. Cela dltonge Te dos, e dantees termes, T premene mesure

Wepanle se tronve racconrele sats que I gilet le sont ]

Vol comment on peut faire des modifications a wn
i ne sTapplique pas exactement awtonr du con

4
11 est trés hon  dlajouter une  couture en hamt 'l fi i ‘
Figure 1. L'¢panle et e con sont raceourcis d'environ & du dos, T ol T partie arriére vejoint e collet, car < 1o dos )
ponce, comme cela est indiqué par les lignes brisees Clost dn gilet est coupe dapres Ta meme methode gue ke dos du Ll

veston, e dos du gilet doit étre ventre | ponce, Ce gquart

une bonne modification @ apporter & ce genre de gilet; mais

de pouce non senlement racconreit le dos, s donme plns

e raeconrcit Je gilet st dire de 2 ponee,

de largeur @ la partic supenienre P4

L'UNIVERSITE McGILL

Les autorités de I'Université McGill, de Montrial, ont dé £
cidé d'adjoindre @ cette universite une ceole de commerce. Le f 5 I
but de cette ¢cole de commerce est de fournir aux jeunes gens i }
l'occasion de perfectionier leur instruction d'wr e maniere ge '
nerale et d'obtenir des contaissances plus érendues se rappor
tamt & une branche spiciale du commerce Un grand nombre
de jeunes ge:s apr.§ avoir suivi les cours ordinaires universi
waires d'une durce de guatve avnees, désivent  compliter leur
instruction commerciale: cette ceole organisce an MeCGill anra
3 spécialement pour ohjet de permetire aus jeunes gens d'ohtenir
2 en peu de temps les connaissanices requises pour se livrer au

commerce, Ce cours commercid

Les maticres enseigrées pendant la premicre année com
prendront dabord - un conrs spieial dlanglais, I'étude du gon-
vernement, un conrs speial de mathématiques, un cours du soir
<ur Péconomie politique, un conrs du soir sur la tenne de livres.
Les éléves auront aussi la faculte de suivre un cours de langue
francaise on de langue allemande, de méme qu'un cours de
chimie et de physique.

il
durera denx ans. 1

k. #

e Les cours de la deuxicme annce comprennent 'anglais, les

Le méme wenre de maodification a ¢€1e fait, com lois commerciales, la tenue de livres, et une classe avancée d'é

me cela est indioué dans la fignre 2 en rentrant le cou: conomie politique. 11y aura aussi des classes du soir, ot les

parce que le con ayant été rentre, le giler avait aparence jeures gens qui travaillent de jour pourront suivre les memes
prosentée par la figure 3, clest a-dire que Pépaunle ¢tair re conrs, on meme des cours speeiaux

dressée, que le gilet €tait un pen plus serre an premicy how Nous ne doutons pas gue cette nouwvelle ¢école de commerce,

ton, et qu'il ne pouvait pas remonter dans le con, La mamere allie sur un pied d'égalité avec les autres facultés du McGill,
Ta phas facile de remédier 4 un défant de ce genre est indiquee ae soit trés apprécice du public en général, et qu'un grand
par Ja figure 4; elle consiste a abaisser le crenx du bras en nombre d'¢léves désirant perfectionner leur instruction avant
arviere d'environ 3 pouce, comme I'indique la ligne brisée. d'entrer dans le commerce, n'en profitent,




TISSUS ET NOUVEAUTES

VESTON TUXEDO OU SMOKING
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I, 0! pouces; de T a U, 1} pouce, tirez la ligne
e Aa VN la mesure de poitrine; ¢levez la per
alaire VAW tirez Ta ligne WY ot formez le dos

Do 1 a1, ) de la mesare do taille; le

1

entre Pt 45l mi-distance

170 e
point 2 est i m
point 3 est @ cntre O
1o tivez T ligne 2-3-4
De Aa W etde Oa
ligne gtip de 4 @ 3

J premiere mesure d'épanle plus 1

ponce de moins que de

e; tiez la
4 v formez Vépaule et Pemmanchur

mencz la perpendienlaire a la ligne 2-3; e
ponces de 23 46, largeur du collet & volonté; tirez
CM: de 6 @ 7, 1/6 de la mesare de poitrine, plus 1

ooy tirez Ta ligne 8.7

\u point 4

d i 230
1

ot formez T gorge

suivant les points

placez Véquerre

I 1 & 10, ponee

1

I ot 10 et abaissez la perpendiculaire; de 12 a4 13, ponee
moins gque le 1/6 de la mesure le poitrine
i} 10, 2} pouces, de 14 a 15 @ de 16 & 17, mesure
it 17 & 14, 2 Pouces; devez l1a perpendicalaire 14
TR L ligne 1 17-20 ¢t formez le cold du devant; e
) i 20, meme longaenr que de 19 @ 21 formez le bas
Collet
Fivez 1a ligne du phi de 23 jusgua la longueur vomlue
1o chile: de 23 & 24, F pouce de plas qu de Ad Wi de
24 423, meme distance que de 4 & 23, de 24 @ 26, men s
tance gue de 23 @ 200 Tormez le eollet et le chale et Timisses,
tel gindiogud
Manche

Mesurez la circonférence de l'emmanchure ct procédes

de la maniére suivante
De 1a ligne de poitrine a Pentaille du devant, tonjours 1
Appliquez la demi-mesure de la
en mesurant a partie de Ventaille du

Dessinez la manche

ponee circonférence  de

'emmanchure cvant,
sous le bras, jusqua Ventaille d'arriere

Lirez une ligne droite au point A et menez une
lewlaire en C: de € 4 E, méme longuenr que de Ta ligne de

poitrine 4 Ventaille arriére

perpen

15

Menez la perpendicnlaive T, de C a1 towjonrs 1

pouce; de D a1, moitie de la mesure & Vasselle; de Fa G,
pouce; au point I, abaissez la perp ndhenlan
Le point 1 est i misdistance entre Hoet Cioan point |

Aevez la perpendienlaing

e £ a A, 1/12 do
de la distance MO e
KD, la ligne GI oot
maneli

De C a
joints 1 oet 1o
a T, largeur desire
ture

i Vasselle; de A @

tirez la

la mesure
Kal,
formez o dessus et o

meme distanee

dessons de la
manche

Tonguenr de la RITEN

places Téquurne

menez la perpendiculaire usquien®; de B

de 1a manche plas 1 poucs b con

por

Niowtez § ponce en arrondissant en S pour le comde ot

cremsez de la méme quantité en Q ot R,

LA VOGUE DES TISSUS A POILS POUR L'AUTOMNE
ET L'HIVER PROCHAINS

Les tissus @ poils continuent a occuper le premier rang

Les manufacturiers de velours ont

lenrs

dan  1os Coffes a robes

antant d'ordres qu'ils en peuvent executer o agents
font tout ce qu'ils peavent pour obtenir la plus grande partic
possible de leur production

Les largenrs of qualités convenant @ la confection des
chapeaus se vendent beaveoup

Un intérét plus grand se manifeste pour les velours @

rubes

s nlavalent pori
en stock, et e
\oyant

L'année derni¢re, les ordr
wne gnantité relativement faible pour entrer
et Uhiver.
voulaient pas tenir e

que sur

fut depouryu pendant Tautomne
agents de manufacturiers ne

marehe

que les

es acheteurs se sont premunis, assures gqu'ils sont o
la vogue des velours @ robes

Le velours @ poil droit est ce qui est demand

La mode demande des surfaces levées, ¢t en consequence
les effets de panne sont négliges,

Cela doit étre attribué en partie & la vogue des fourrures
A longs poils qui régnait a NeweYork et a Paris, hiver
dernier,

Le velveteen est tout
Les productenrs qui font ce matériel en gris pour
anx teinturiers et aux finisseurs, ont cesse de prendre des

aussi en faveur que le velours

le livrer

commandes,

Les velveteens font défaut et les prix sont fermes, car
ontre la demande qui est des plus actives, les prix du coton
brut restent ¢leves,

Les cordés en velveteen se vendent exceptionnellement
ialement en

hien,  Bien que les coulenrs unies soient spe
les fonds noir et blen ornés de cordonnet wris sont
consideres mme haute

Le velours du nord, quelque pen plus pesant que Te ve
lours ordinaire, est un autre tissu i poils hien considere pour
los vétements d'extérieur et les costumes A jaquette. Les
importatenrs ont une i grande confiance en ce tissu pous
Pavenir qu'ils ¢n tiennent quantités en
dowane, attendant Pouverture active de la saison de com
fection,

Les peluches en seal de
mande,  Les producteurs ont vendu tout ce quiils ponvaient
produire et ont cessé de prendre des commandes

vogue,

des entrepot e

soie ne sont pas moins en de

ils a naturellement

La vogue pour les tissus a longs
créé une excellente demande pour les (
ils satisfont

aculs, car en con

un besoin de marchandise a prix

fections,
populai

Une
vend exceptionnellement b
ont été adoptés par les détaillants qui servent la clientéle qui
par les con

variéte dlimitations de fourrures de fine qualité s
. Les tissus a poils de cet ordre

recherche les modes avancées et spécialement
fectionneurs qui emploient de beaux tissus,

il
{
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Tenue de Livres sans Livres

Histoire du Syst'me Enregistreur de Comptes McCaskey
Visite a la Manufacture qui produit ce Remarquable In
strument, 50,000 Marchands, dont un grand nombre

dans la Province de Québec, emploient ce systéme
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Voici une nouvelle forme 1911 qui vient détre ajoutée a

| \
I'assortiment “Suecess.” Le * Royal Duke ™ est un fanx-col
pour usage général, d'apparence tros dlégante

Ses particularités prineipales sont la nouvelle onverture luissant

voir une plus grande portion de la cravate, et I'espace ample

pour le glissement de la eravate —une grande élasticité da eol

Cette nouvelle forme est déjin en stock.  Vos marehands de

T hgns s CCE

gros peuveny vous la fournir.

D

Fait pour se détailler i vaison de deux pour 25 cents,
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PRINTEMPS 1912
SOUS-VETEMENTS OXFORD.

Marchandises d'été les plus fines pour dames,
corps, calegons cache-corset et combinaisons.

Cops “ilet” ou “Bird's Eye.” Le vétement

le plus frais qui ait jamais été fait.

“Interlock’ Velvet Knit. Aussi doux que
le velours pour la peau. Breveté le 16 {évrier
1909.

Combinaisons nouveau style.

Marchandises pour hommes.

Spécialités de chemises et calegons en
fin Balbriggan. Sous-Vétements a Cotes
Elastiques a I'Aiguille a Ressort et en
“Gauzine” pour hommes.

Les meilleurs qui aient jamais été

faits au Canada.

THE

Oxford Knitting Co.

LIMITED. i “

Woodstock, Ontario. oy Wy
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Siante-deux Ans d

Chaque Sorte de Marchan

L’ esprit d'entreprise de cette maison est indi.

qué par le splendide
strvice que nous den.
nons maintenant,

Ses fon lateurs ont
eu la sagesse de I'¢.
tablir sur la base

colide de bons sentiments, chaque 2 nrée zugm cntant ses
altaires qui croissent constamment et founissart en
méme temps l'organisation qui nous met aujourd’ hui
en contact avec toutes les parties du Dominion,

INDIENNES,
MARCHANDISES COURANTES,
RUBANS, MOUSSELINES,
DENTELLES,
BRODERIES, TOILES,

COTONNADES, SOIERIES.
TAPIS ET ARTICLES
DE MAISON.

TRICOTS,
ETOFFES A ROBES.

TISSUS ET NOUVEAUTES

ommerce Honorable

a un Prix Convenable.

Depuis qu'clle existe, cette compagnie a
pour but ce qu'il y de mieux dans tout ce qu'elle
entreprend,

Les meilleures marchandises, quel que soit
le prix auquel
votre commerce
justifie votre or.

dre, les meilleu- “‘\“\,
res livraisons, les g

meilleures rela-
tions A 1'étranger
et, ce quil y a
de mieux, elle s'est gagné et a conservé le respect
des commergants en marchandises séches du Canada,

SOUS-VETEMENTS,
BONNETERIE,
GANTS,
ARTICLES POUR HOMMES,
MERCERIES.

CONFECTIONS POUR
DAMES ET ENFANTS.

LAINAGES ET GARNITURES
POUR TAILLEURS.

John Macdonaldg. co. [imited

Repré

M. J. 0. TREMPE, 207,
M. D. FONTAINE, 77, rue Church, St-Roch, Québec.

J ]

St-Jocques, Montréal.

M. J. H. CARSON, (Cowansville), Cowansville.
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“NAIAD”

Le Protecteur qui se vend.

Invisible -~ Naiad Protege.

Le Protecteur de Robes

NATAD

Ce protecteur posséde beaucoup de qualités
exclusives,

On peut le stériliser dans I'eau bouillante.

Il ne se détériore pas par un long usage

Le seul protecteur qui soit aussi bon le jour de son
achat que le jour de sa fabrication

La meilleure valeur pour la cliente

Profit hautement satisfaisant pour le marchand

Garantie donnée avec chaque paire,

Le Protecteur qui crée de
nouvelles Clientes et les
Retient. - - “te

BROCHURE GRATUITE

Wrinch, Mcl.aren & Co.

Seuls Manufacturiers Canadiens
77 rue Wellington-Ouest, TORONTO, CANADA

Che Sterling Cace
and Novelty Co.

Spécialistes en

Dentelles,
Broderics,
Voilettes et tissus a Voilettes,

Echarpes d'automobilistes et
de Fantaisie,

Mouchoirs

Articles de Cou Importés,
Rubans de Soie et de Velours,
Robes en Dentelles et Net,
Soieries et Tulles @ Robes,
Boas et Etoles en Plumes.

Demandez notre Assortiment Spé-
cial d’Articles de cou a $10.00

LA MEILLEURE VALEUR
DANS LE COMMERCE.

10 - 72 rue Wellington, Ouest.
TORONTO.
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| WATERPROOF
% all-/linen
J COLLAR

OUI IL EST PARFAITEMENT PROPRE ENCORE UNE FOIS.

FAUX - - coL “C"HAL"LEI\GE”

The‘ Arlmgton Co of Canada, Limited.

54.64 Avenue Fraser, TORONTO.

k ntre les s agents s nts :  Ontari J. A. Chantler & Co., Tor onto.

s des
EID BIIM(I 0 IRJQegZIZBIHmm dW nipeg.
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LA SITUATION DU CANADA

Nous constatons avee plaisir que I'Europe s'occupe de
. en plus du Canada, témoin Varticle suivant que nous
roduisons du journal 1" Information” publi¢ & Paris.

“8i la Grande-Bretagne considére le Dominion of Ca
la comme le joyau le plus brillant de sa couronne impe-
rale, surveille avee sollicitude les nombreuses manifestations
loyalistes qui se succédent sur les rives du Saint-Laurent,
couve avee un amour de mére Penfant adoptif dont la France
cuida les premiers pas, I'Europe et, plus particulierement, la
France, suivent avec une attention que rien e troubile la bril
hritanmque,

lante évolution de '"Amérique septentrionale
Pourquoi parlerions-nous ici des Etats-Unis, séparcs du Do-
minion par une ligne ideale de fronticres interminables qui
relie PAtlantique au Pacifique?  Hier seulement, le 21 janvier
M. Knox signa avee deux ministres canadiens, MM.
), un important arrangement de récipro-

VTN
Fielding et Paterse
cite dont le sort ¢st encore en suspens,

Les juriscomsultes admirent, sans entiérement la
prendre, la situation internationale d'un pays qui jouit i la
fois des avantages des pays entierement, pleinement inde
Colonie an

pendants, et des bienfaits du regime o mial
alaise en dépit de sa dénomination de Dominton, le Canada a
derricre lni to la force militaire et navale de la métropole;
ne compromettre mioson independance, nioson amegrite, il
peut restreindre @ unominimum indispensable ses depenses
internationales, surtout

Ire commercial, il fait figure ' Frat

defensives,  Duns les negociations
dans les negoctations «
converain: les ministres A'Ottawa négocicrent @ Paris comme
ils négociérent plus récemment i Washington; fidéles sujets
du souverain britannigue, ils abandonnerent 4 Sir
Pertie ¢t @ M. Bryee Ta direction honorifigue des dehats,

De graves considérations d'intéréts économigues ampli-
Songez

Francis

fient Veffer de ces considérations d'ordre politique
que la superficie du Dominion est approximativement cgale a
la superficie de la turbulente et toute-puissante Union.  Sa
population, il est vrai, approche sculement de 8 millions
dhabitants: elle atteint actuellement, suivant des docaments
officiels, 7.o83.000 habitants; mais immigration amene an-
pucllement, si nous en croyons une récente déclaration du
430,000 individus,  Une mi

ant le départ des pays d'o

surintendant Scott, un afflux de
puticuse sélection étant operee
rigine, Uimmense majorité de ces nouveaux arrivants est re
presentée par des individualités “desirable” c'est-dedire, en
curopeéen, des travaillenrs expérimentés munis d'un
pindeste peéeule. Une population mi-frangaise, mi anglaise
de prés de 8 millions d'individus, répartic sur un immense
tel est Je Canada qui ap

langag

territoire de 3.744.200 milles carres
parait timidement dans le domaine diplomatique et, fort de
ses ressources naturelles et de ses vietoires passées, sur le
marche mondial.  De la combinaison de P'élément humain et
de Vélément matériel se dégagent d'immenses possibilités
davenir,

wg W
dans son quinzicme discours hudgétaire, pro-
ement d'Ottawa le 4 avril dernier, M. Fielding

Lorsqu
nonee an J
voulut peindre a grands traits la prosperite de son pays, il
évoqua la situation financiére proprement dite, le rapide d¢
veloppement des échanges extericurs et des indices seeon
daires de prospérite.  Le porte-parole de Popposition con
servatrice, M. Foster, exprima le désir de voir compléter ces
chiffres par des statistiques approximatives sy le commerce
intéricur, huit & dix fois supéricur, @ son avis, au commerce
extéricnr.  L'homme d'Etat qui répondrait & un pareil désir
vivrait éternellement dans la mémoire des hommes; mais, la
tiche étant au-dessus des forees humaines, cet homme ne
naitra jamais. La chose et ¢1é possible an temps des péages
ot des donanes intéricures, avant la construction des chemins
fer et des canaux.

Commentons, pour aujourd’hui, quelques données stricte-
ment économigues du discours de 'éminent ministre des
finances,  De 190 millions de dollars, en 1901, les importations
canadicnnes ont avance & 418 milhons 730000 dollars en 19105
les exportations progresserent de 196 millions a 300 millions
rlations et exportations réu-
I dix ans, lavance

et demi, le commerce total, iy

738 wllions

aimsi aux chiffres suivants

$235,200,000
Hh000,000  §57%
351,800,000 B8

ys d'Furope et d'Amérique qui,

nies, de 387 millions
proportionnelle s'éley
Importations 120%
Exportations
Commerce total
Rares sont les grands
durant Te méme laps de temps, ont gagné bon an, mal an,
500,000 AUX Amportations, $1L000000 aux exportati et
total,  Qu'on veuille bien ne pas
cette grande oeuvre  ¢tarent

van terme de cette periode dé

200,000 41 COMINCTeL

oublier que  les omvriers de

370 au debut et

Reproduisons plutot, pour Vinstruction de nos lecteurs,
les chitfres officiels du commerce extéricar canadien de 1900
Lonos jours
Com-
Fxporta-  merce
total,

Timporta
tions, tions,
(ln millions de dollars)
i Bos 3%
188 386003
200040 423010
204215 23,850 407,005
213,52 3
203,317 0151
230,587 550,873
403,003

100 180,023
10,410

A2370

1001
102
1003
1004

230,22
0834
1006 204,280
1007 208,377
1908 280007
1000 261,512
1o =31 Joo082 728413
Le progres ost tel que Fon sapergoit @ peine du trouhle
produit en 1oy par la modiication de Pexercice fiscal; ‘exer-
cice 10z ne comprend, en offer, guune pérviode de neuf mois.
Quelques chifires résument les distances ainsi franchies de-
puis le débmt du sicele
1o, 110,
Importations
Fxportiations
Commerce total
M. Fickding pom
setil de son “hiseal speedt
Canadit st 1res prospere ef tres satisfaisante.”
que Popposition tentia de signaler quelques omhres en rap
resston particnlicrement mp
ys riches importent plus

pelant Ta pr pide des
tions, Tons

qu'ils n'exportent

u presgue tons les |

u
surtont de la multiplication des
enant des riches provin
Que l'on se rap
porte aux chiffres ci-dessons gui renseignent sur les exporta

Le progres provient
cohanges de produits agricoles p

ces de MOuest et de produits manufactures

tions des grandes classiications canadiennes en 1000 et en

1)

10910,

$37,257.600
13,310,604
30,067,387
31,310,046
71.007,207

28,057,050

Mines
I'echeries 11,160,083
Forets. . 20,003,608
Flevage

P'rod

Manufactures. .

agricoles,
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h Automne et Hiver
1911

L Draps a Costumes, 54 pouces,
1 POUR FEMMES.
Voild ol non remportons toujours un grand succls,

STYLE QUALITE PRIX

Vous ne pouves pas vous passer de cette classe de marchandises dans votre assortiment pour la
aison prochaine, car ce sont les draps les plus populaires entre heauc oup d'antres

Worsted Fantaisie, 56 pouces

pour costumes,
POUR HOMMES.

AINSI QUE

| I Serges et Worsted de Vickerman ||
I8 NOIR, BLEUS et GRIS. .

hoix qui ne prut pas se retrouy

—_—_—

" lebet & Auld, Limited.
il

MONTREAL, TORONTO, QUEBEC,
207 rue St-Jacques 34 rue Wellington Ouest. 5 Bloc Parent.

e
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hat apide des prix, les productions agricoles enregistrent
u aee totale de 54 millions de dollars ou de 200 pour
“ irom: leur role dans les échanges canadiens et leur
pr derance sur le marche mondial s'accroitront @ mesure

qu < Etats-Unis devront consacrer des quantites plus im
tes de leurs objets d'alimentation, surtout de leurs cé
[approvisionnement de lear population croissante

I a

1 + dentromvrir les fenilles de cours des grandes bourses
de Jmerce ponr voir confirmer ce fait aujourd’hui connu de
1 Le monvement ascensionnel des produits manufactures
Wt pas sans legérement emouvoir les fournisseurs étrangers
di Snsommation canadienne; leurs exportations ont dou-
Wle en Vespace de dix années. Que serait-ce si, nous confor
aant an desie de M, Foster, nous mesurions 'avance absolue
ot proportionnelle de la production et de la consommation?
Lo neo-protectionnistes anglais incriminent les méthodes

trop artificielles aun moyen desquelles le gouvernement d'Ot
i @ protege la naissance et essor des jeunes industries
Mais quimportent les moyens employes, si le but
o atteint?  Le Canada n'est pas le seul grand pays qui ait
e reconrs aux béguilles des primes et des surprimes de pro-
duction. M. Fielding recueillit d'unanimes applaudissements,
a moins dans certains milienx, quand il annonga I'abandon
prochain de cette ruinense politique.

mdizenes

o

Puisque la mode est aux comparaisons internationale
convent fallacicuses, comparez, si vous le voulez bien, le pro-
sris du commerce exterienr canadien aux progres du com-
merce britannigue, le premier en importance, et aux progres
u commerce frangais,

Clest le jen des milliards incomptés qui apparait dans les
statistiques du Board of Trade

1900, 1010,

$2,841,071,000 §3,086,804,362
1,051,040,254  3,023,613.400

Importations

Exportations ..

2,117,350 $7,010,417,768

total .

Commerce

Les importations gagnent 40.3 pour cent, les exportations

5 pour cent, le commerce total, 46 pour cent.  Bien quiil y

ait i de quoi satisfaire Joseph Chamberlain, optimiste par

tempérament, pessimiste par politique, le progres anglais est
proportionnellement inférieur au progrés canadien,

De retour de notre excursion au dela de 'Atlantique et

w deli du Pas de Calais, nous nous retrouvons dans la situa-

tion stable, pe qui convient @ notre vieux pays.

Voich les ehiffres comparatifs de nos échanges frangais en

calme et sere

100 et en 1910

1900, 1910,

. $1,060,563,000 $1,432,247.600
888,227,400 1,273,476,000

Importations.
Lxportations

Commerce total . $1,048.840,700 $2,705,723,600
11 y a progrés de 35 pour cent, aux importations, de 43
pour cent aux exportations, de 39 pour cent au commerce
toral, N'envions en rien nos amis canadiens qui avancent
15 vite que nous.  Le milliardaire qui gagne des centaines
millions n'aceroit qu'insensiblement son patrimoine; le
deste rural du Midi qui vend bien son vin double son actif,
ns devenir un richard, L'absolu existe dans I'abstraction;
vst exclu des contingences variables de ce monde.
11 est permis de conclure de ces considérations statisti-
o< et économiques que la sitnation du Canada est plus que
spere dans son ensemble, du moins si I'on envisage les

lices des ¢changes extérieurs.
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LES COMMERCANTS DOIVENT TENIR DES LIVRES
DE COMPTES
ol -]v_‘

operations

Lo marchamd est tenir des livres démontrant

clairement  ses commerciales, La loi qui oblige
les marchands @ tenir des livres est la Loi des Faillites, dont
nous reproduisons le texte ici méme
“Iist conpable d'une offense eriminelle ot passible d'une
“amende de $8onoo et dun an d'emprisonnement: gquicon
Ugue etant conmergant et ayant un passif de plus de §1.000.00
vient dans Fimpossibilite de payer mtegralement ce
“qu'il doit i ses creanciers, et n'a point pendant la durée des
“cing annces immediatement anterieures a son insolvabilite,
“tenu des livres de comptes gui, dans le cours ordinaire du
mmeree on exeree par la, sont pour
aire connaitre on expliquer ses operations; 4 moins quil
“ne puisse justilier de ses pertes dune fagon satisfaisante
“pour les cours et les juges, et prouver qu'en ne fenant pas
sparetls livres, il plavait  ancune  mtention de frander ses
“ercanciers,”

“ot «

" NeROCe necessaires

Nul ne connait Vavenir, et un grand  nombre de mar
chands qui, anjourd’bui, sont an dessus de leurs affaires
peavent demain subir des pertes qui les forcemt a deposer
feur bilan. Un marchand qui ne tiendeait pas de livees de

comptes sons preteste que son actif est beanconp plus con

sidéralle gen son passif, trouverait i wne excise hien pet

séviense, Car, avant tout, il y a une question d'ordre et de

méthode qu'un commergant ne pent perdre de vie sans en

sonfirir dans la conduite de ses affaires

Le teste de la loi gue nous venons de eter niindigu

pas guels livees doit tenir le marchand, 11 dit senltment “les
livres nécessaires pour faire connaitre et expliquer ses opd

rations",

Les livees de comptes, en effet, varient snivant le genre
Tihre

pour e

et Pimportance des affaires. Chacnn est d'établir sa

comptabilité de la maniére qui convient micux e
ws mterets

Un marchand peut étre siie d'étre en régle avee la lettre
de a o,
relute

achats, ventes, paiements, hillets & payer et hillets i recevoir,

en ne tenant qu'un livee unique, ponrva gue ce livre

jour le

tontes les opérations du marchand an jour

en i omot, toutes les dettes actives et passives

Aijourdhui, encore moins que dans le passé, le mar

chand n'a pas raison de négliger sa tenue de livres, Les ma

aufacturiers offrent en vente divers systemes de tenue de

livres, arrangés spécialement pour convenir aux divers gen

res de commerce on dlindustrie; ces divers systémes sont
faciles @ comprendre et pen dispendienx. Mais, quel que soit
le systéme adopté, le marchand est obligé de tenir des livres,

et il a tout wdopter nn systéme ponvant i faire

connaitre constamment sa

meret a
sitnation financiére
CE QU'UN VOYAGEUR NE DOIT PAS FAIRE

Dabord ne jamais employer la journée danjourd’ui i pi

parer des plans pour Je travail du lendemain

Ne pas téléphoner @ un client, car c'est s'exposer trop facile
ment i un rfus

Ne pus cerire de Tettres, ear elles wont pas la v lenr d'une

ertrevie personnelle
pas attendre pour voir un homme oui est oc upé, Pendant

ce temps, faire une vente d wnautre client
Ne pas donner i un homme le temps de vous dire au'il n'est

A votre proposition ; intéressez-le avant qulil s'on

VoS e

s it

apergoive,
Ne perde
de Vareent

pas votre honne humenr, antrement vous perdrer

o diligence est mére de la chance

le temps était de Vargent, nersonne n'aurait une minnte

A perdre
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Teéléephone Bell : ED'F'CE IMPERIAL BANK Téléphone des
Main 4017, . . - Marchands : 759,

Walter H. Barry & Co.

| LA MAISON DES RUBANS DU CANADA

! MONTREAL.

Cette maison a pour spécialité unique les rubans, a I'exclusion
de toute autre ligne de marcnandises. Aussi les marchands sont-
ils assurés d'y trouver un assortiment de rubans des plus variés

|
|
|
|
|
) au moyen dugquel ils pourront toujours réassortir leurs stocks.
1
|

M. WALTER H. BARRY est actuellement en Europe ou il
visite les principaux centres producteurs de rubans de la
France et de la Suisse. Il enverra a Montréal les créations abso-

lument les plus récentes des manufacturiers de ces pays.

Les marchands ont tout intérét a visiter les magasins de la

maison WALTER H. BARRY & CO,

Lo maison par exeellence pour les Rubans.

MM, WALTER H. BARRY & CO. se font un plaisir de ré-
pondre a toute demande derenseignements et a toute demande
d’échantillons qui leur sont adressées.




TISSUS ET NOUVEAUTES




TISSUS ET NOUVEAUTES

Le Bas “Radium”

‘ On juge assez exactement d'un magasin de détail par les marchan-

‘ d_il_e! qu'il met en vente.

Vos clients ont-ils une bonne opinion de votre |i!ne d_e bas ?

Ils doivent certai t en avoir b inion, si vous leur offrez

L

!
' I'occasion d’acheter des bas de Soie et de Fil “Radium”. l

P.F.C.

| wim | Verifiez  bien étiquette de | fason
‘ Hosiery Chaque bas, Hosiery

Vous aussi, vous pouvez acquérir un vrai prestige et une position
permanente en mettant en vente ces bas dont la demande est uni-

‘ verselle a cause de leur qualité supérieurement fine.

Les meilleurs magasins des grandes villes doivent leur succés a
la vente des bas de Soie et de Fil “Radium”.

Perrin Fréres & Cie.

28 Carré Victoria, - . . . . MONTREAL.




TISSUS ET NOUVEAUTES 3l

|i. PROBLEME DE L'ACHETEUR ET LES METHO-
DES DE VENTE CONSCIENCIEUSES

On évite depuis longtemps de disenter an grand jour la
cstion des relations que acheteur entretient avee son pa
et cenx qui lui vendent des marchandises Personne ne
cmble désirer traiter cette question, parler franchement e
o relations ou suggérer un remede aux dangers gui ies me
pacent, car ce probléme concerne un grand nombre de per
snes dont les intéréts different

Mais il est une chose que 'homme d'affaires, aux idees
Jarges, peut tonjours faire: c'est de considérer Favenir. 8%
voit un précipice @ temps, il peut le contourner; si les eom
amerciales lui donnent beancoup d'encouragement,

ditions ¢«

| pent encore se fermir dans ses idées optimistes; sl se
trouve en face d'une sitwation facheuse, il pewt
Lravement a loeuvre pour y trouver un reméde, Ce p

de Vacheteur s'étend @ toutes les relations commer ales: i1

mettre

hileme

demande done la considération et laction sérienses de tons
les hommes d'affaires

1 ambition qu'a le manufacturier d'arriver an suceés, de
controler le commerce, de mettre ses produits sur le mar
e, lui a peut-étre fait oublier son grand devo'r envers les
achetenrs: il peut avoir dédaigné la triste condition dans
laguelle se trowvent un si grand nombre d'acheteurs qui se
cont laissés influencer par des promesses alléchantes

Un point capital dans le commerce est de sentir yue la
fidelite  d'un  achetenr
Mais combien y a-til
cette fidélité devant les méthodes persuasives employ
convent et avee persistance, pour les induire i se départit
de lenr loyamté envers la maison de commerce qu'ils repré
simple: T'offre d'une boite

envers sa maison est inéhranlable
d'acheteurs gui arent pu maintenr
“

sentent. Le procédé employe
de cigares, une invitation 4 diner, au théatre, ete.; voila an
tant de choses qui feront dévier certains acheteurs du droit
chemin et manquer & la mission qui lenr a été confiée

Cet état de choses n'existerait jamais, si le proprictaire

etait présent. Alors pourguoi faut il qu'au cours des affaires,
oublient la présence du

de grandes maisons de commere
chef de la maison de détail, représenté par Yacheteur? I.'hon
2 maison de I'achetears est en jen, et la conscience

neur de
de celui-ci devrait étre gouvernée par son sens d'employe fi
déle, exactement comme si son patron laccompagnait tou
jours,

La vie commerciale se développe rapidement et, dans la
compétition active qui existe, nombreuses sont les tenta
tions offertes aux acheteurs. Ces offres sont faites i fran
chement, si librement, qu'elles sont presque une margue de
bienveillance plutot qu'un genre de corruption,

Mais le temps met @ U'épreuve toutes les méthodes d'af
faires, et Vacheteur qui se laisse tenter s‘apercevra un jour
quil a fait fausse route. 11 se rendra compte qu'il trahit les
intéréts de son patron et que chacune de ses transactions
nuit aux affaires qu'il devrait sauvegarder

11 en résulte qu'il perd toute con ce en soi-méme; il
devient le jouet du systéme de corruption et s¢ réveille enfin
pour constater qu'il a perdu honneur et réputation par son
mangue de loyauté dans une position de confiance,

Toutes les méthides modernes
incontestable que le point capital pour le commerce et 'in
dustrie, est Vefficacité 4 produire des résultats Rien n'est
plus démoralisant ni plus sir de canser un désastre que le
systéme qui consiste i corrompre les acheteurs en leur of
frant des avantages spéciaux. Non senlement cela détruit Vef
ficacité de 'acheteur et son intérét personnel pour Tes affai
res de son patron, mais cela a une réaction sur les maisons
d'affaires qui pratiquent ce systéme.

ant Gté analysées, il est

Une poutre pourrie dans un edifice,  met en danger la
construction entiére; de méme s, dans le eommerce, on em
ploie une methode de corruption, cette methode affectery ot
detruira stirement tonte efficacité dans Ta vie commercinl
Tous les hommes daffaires omt done Ty grande obligaton
morale de ma

enir integrite ot le ponvoir de production
du commeree, de maniére que notre systenre daftaires t

exempt de pratiques ot dusages malsains

Nos prinepes duffaires deveaient ¢ire gonvernes par des
buts elevés visant 4 wne vie honorable, 4 une conperation
imtelhgente, a un desir mutnel de
réel,

prosperite of de progres

Une pomme tachée dams un banl gitera tow les an
tres, La lutte commerciale, T rivalite tendent a infiltrer dans

notre systeme d's

atres ce poison mortel gutest la vorrup
tion des acheteurs et antres
par d'un gain,

employes,  sollicités par ap

A notre époque on on a comtume d'eviter toute respon
sabilité, qui blamera-t-on des conditions existant dans e com
meree et qui consistent a corrompre des achetenrs? Qui est
surtout coupable de n'avoir pas sounlese Ty question gur con
cerne Tachetenr des maisons de doail

Nomis sommes portés
i regarder le coté extérienr des choses, o trap sonvent nons
constatons gue le blame est reje
meémes,

sur les  achetenrs  eny

Ce n'est pas Vachetenr gqui est & Dlamer; on en fait le

houe émissaire de tows les manx, Ce n'est pas non plas Phom
me qui aceueille de son mieux Fachetenr et I offre des ea
deanx; il est employé pour le faire par de grandes maisons
de commerce. Clest le systéme qui est i blamer, ¢'est le prin
cipe qui est faux, c'est la methode gui ne vant ren

Les jarding produisent des flears anssi bien gue des
manvaises herbes. Ne blamons pas le sol ni le soleil i les
mauvaises herbes envahissent nos jardins; blamons notre 10
différence, notre insouciance, notre négligence, qui laissent
les manvaises herbes détruire les fruits et les flewrs, De me
me dans nos relations commerciales ot industrielles, relatinns
existant entre le manufacturier et le détaillant le plus obscor,
jetons le blame des manvaises conditions existantes i g
de droit, blamons le systéme, la mithode, Ta neghgenee von

lue, lavarice persistante et P'av.dite, qui menacent de detrm

re notre vie nmerciale

Si T'on ne peut pas faire d'affaires en se hasant sur des
principes d’honneur, de telle sorte quianenne tache ne ternisse
la réputation et le caractére de tout employe, principalement
de Vacheteur qui occupe une position aussi importante, alors
le systéme commercial actuel est a condamner,

Rappelons-nous done quil n'y a pas dans la vie commer
ciale de condition que nons e puissions changer Quelgue
grands que solent ces maux, quelle que soit leur portée, sur
tout au point de vue de Vavancement des achetenrs, quels
que soient les dangers quiils offrent @ Vintégrité, an carac

tere de Momme et i son efficacite, on peat y remdédier
Mettons un terme @ toutes ces pratigues Tout homme
A'affaires pourra alors lire Ahonnétes intentions sur le visi
ge de Mhomme avee qui il fait affaires
Quelque exceptionnelles que puissent étre les capacités
Aun acheteur, si on le soupgonne Aavoir mangué de Toyanté
ance, ses aptitudes ne lni serviromt

dans sa position de con
de rien.

Un tel homme n'a pas d'esprit de combativité, 11 a tout
perdu, il est corrompu en tant gue soldat sur le vaste champ
de la Ilutte commerci 11 devient incertain,'le sonpgon
plane sur lui et il est perdu de réputation en tout ¢
cerne les relations commerciales

qui con
terrible lenve

Un doute

e
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Modéle de The Western Leather Goods Co.,
Ltd. Toronto.
Prix de détail du sac en velours,

S
Prix de détail au sac en cuir Suede, . $
Porte-Monaie « V'intérieur.

LES SEULS

FILETS

Faits dans teutes les nuances de Chevenx
u..n..y-m lace, sans | t

ROSBNW DFREHE‘ uls unnuu.:w/.u rm e
leaux u Seul ¥ AU Caua

Montréal

(NG lhn T!Gl—l'l‘ HATR

R 22 arand, K tea ¢
«%. Londres, Paris et Vieane
\ 1 FR& ) mite

Lo L Lo mIARY
\v'\,_‘z,, ,nufu/:b,_ v

rica . e \ Cheveux, Crépons, Rous
Angle des rues Simeoe et Wellington, Toronto, et 525 rue St-Fanl,
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/AEXTILEN

DOMINION

\QL1/

Voyez de boune heure votre
Marchand de Gros

POUR RENOUVELER VOTRE STOCK DE

WRAPPERETTES

Tissu 1déal Ki )
VELVET ROBES. .. e e.c.mfni

CE TISSU EST TRES APPRECIE.
NE MANQUEZ PAS D'EN POUSSER LA \FNlE

NE NEGLIGEZ PAS LES

carrcautés Renilworth
etle Cissu Reversible Salesburv

La variété des dessins, les s bien nets et I'impre
claire d WRAPPERETTES DOMINION TEXTILE

ous procureront une nouvelle e de profit. . . .
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Chambre 2.
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Gants de Qualité. [

|
\
|
\
Le suecis de votre DEPARTEMENT DES GANTS dépend de la qua

lité des marehandises que vous vendez. Les personnes au goit diflicile

demandent les Gants les meilleurs

Les Gants Garantis Ryan

Non seulement angmenteront vos ventes, mais donneront entiere \

satisfaetion anx personnes qui les porteront |
- I
@“1:'[“ ..‘:"“"" \
| GARANTIE |

FHE ROBRT RYAN €O ‘

@‘I La Marque w.“..(:'lr"}:rn‘hl‘® i l

Vous navez qu'un senl moyen d'étre sie de la qualité des gants qui "

vous seront liveds pour Fautomne @ ¢'est d'acheter une ligne dont la

réputation est trop bonne pour étre sacrifice, \
Demandez ces gants a votre marchand en gros. |

THE ROBERT RYAN CO.
TROIS-RIVIERES, QUE.

E. H. Walsh & Co., Agents de Vente, Toronto, Ont.
Succursales - MONTREAL - WINNIPEG - VANCOUVER
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Marchandises

Marchandi s
Séches Attention ! .. Siches
EN GROS L] EN GROS
Réciprocité D
Autonomie
COnservation
lmmigration
Naviation
Elections

Voila les six questions importantes, aujourd’hui, qui occupent le
public canadien

... MAIS ...

La question de la plus haute importance pour le
marchand est la suivante :

Ou est la meilleure place pour acheter

des Marchandises Séches pour I'’Automne ?

Il n’y a qu'une seule réponse, c’est :

La Maison Alphonse Racine & Cie,

DE MONTREAL
340 Rue Saint-Paul, Montréal.

Ottawa : 111 Rue Sparks. Manchester Ang., 11 Albert Sq.

Québec: 68 Avenue de I’Eglise. Halifax, Can.
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NOUVEAU COMPTOIR A ETALAGES

Arrangement unique de Tiroirs
|

L'assortiment des couleurs
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“La maison qui annonce au public
une marque de commerce doit vendre
un article de qualité uniforme ; elle
doit surveiller la qualité de sa mar-
chandise aussi jalousement qu'elle sur-
veille son argent —car la variatiou de
qualité d’un article annoncé entraine
la perte de la réputation. Une marque

de a ée est réell t

une garantie de qualité. Cette petite
marque de commerce est tout aussi
bonne qu'un poteau indicateur elle
se tient la et indique l'annonceur en
disant : ** Voila I'homme qui m'a ven-
due,” Il n'y a pas moyen d’éviter une

chose comme celle-la.

NOUS GARANTISSONS NOS MARQUES

The W. R. BROCK COMPANY (Limited)

MONTREAL.
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Nous n’apposons pas notre Marque Sovereign sur une piéce d’étoffe a
robe, tant que nous ne sommes pas siirs qu'elle représente absolument la
meilleure valeur que I'on puisse avoir pour le prix. Cela veut dire que nous

avons une collection de choix, qui, nous le savons, satisfera vos clients.

The W. R. BROCK COMPANY (Limited)

MONTREAL.
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Quand vous achetez des

merceries et de la bonneterie

pour hommes, Marque
“Lion”, vous achetez des
marchandises d'un ajustage
parfait, faites de matiéres
excellentes — marchandises
qui sont des modéles a tous
les points de vue. Vous
pouvez les vendre & n'im-

porte qui avec une garantie

de satisfaction.

Vous ne faites pas une
expérience quand vous
achetez les vétements “Her
Ladyship”’; vous achetez le
produitde créateurs et d’ou-
vriers aux idées modernes —
vétements ayant ['indivi-
dualité recherchée par les

femmes au goit difficile.

The W. R. BROCK COMPANY (Limited)

MONTREAL
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ALILY BRANG
i %W,

Les Overalls “Grizzly”
] soat faits par des tailleurs
de pratique dans une manu-
| facture d'union et ont prou-
vé maintes et maintes fois

' leur supériorité sur des li-

gnes prétendues rivales —

! non seulement comme ma-
“ tériel et ajustage, mais pour
’ les nombreux détails essen-
tiels, tels que boutons cou-
sus solidement, boutonnié-
| res bien faites, coutures
| renforcées, etc. Vousavez
un marché pour les overalls
“Grizzly”. Permettez-nous
de vous envoyer un échan-

tillion.

The W. R. BROCK COMPANY (Limited)

MONTREAL
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BRAND

Les accessoires de la toilette pour dames
et les rubans “Her Ladyship” sont choi-
sis avec soin par nos acheteurs sur les
marchés domestiques et étrangers. Les
marchandises sont en tout temps de la
derniére nouveauté, et les valeurs sont
les meilleures.

Si vous achetez les accessoires de la
toilette “Her Ladyship”, vous achetez
des articles qui “se vendent”.

The W. R. BROCK COMPANY (Limited)

MONTREAL.

A:—___A 1
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LES TIMBRES VERTS

La Maison des Spécialités en o o i v
Manteaux pour Enfants et s s et s s
Jeunes Filles. de marchands e aissent prendre ar Farguon

I HUTNER CLOAK = i

COMPANY. iy e o gl -

|
{
| On peut voir dans nos salles Rt e e aapestons 0
H d'exposition, un assortiment sans i el b
| égal de Serges, Friezes, Beavers, ~
‘ Caraculs, Tweeds, Draps Pilot i, SoasieeRat s Belie o -
& Polo. i Sogobeg]satroensgoibic ot g
Nous attirons votre attention ChiSWiE Rt sty Jaer Joum, 0 L g
sur le fait que cette ligne est Nous désitoms a
notre spécialité depuis desannées. lat e marchandises dém dées
Notre personnel est parfaite- sibusion de timbres g
ment compétent.
| Cette connaissance compléle LES STYLES POUR LE PRINTEMPS 1912
I de Notre Spécialité a pour ’
| - résultat une qualité de main-
‘ ! d'oeuvre facilement apparente
dans nos vétements.
Il vous sera profitable de visi-
ter notre établissement et de voir
| par vous-méme que la marque
| “Fairsex” signifie toujours E.lé-
gance, Meérite et Valeur. . e Edtxibieus SraortOre: 4
i THE HUTNER CLOAK Gompany. e ikion e Wk, b Fherr e &

KING & SPADINA b biskairiilie i i
TORONTO. AN fessing de f

er un

wntcle aux cie ennui

Bureau a Montréal : W. A. Dennison, - e s i can
g 563 rue Ste-Catherine Ouest. L ram fien Aknés F SR § o
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COSTUMES ET JUPES.

sstames complets avee paleton de 28

bien que des paletots plus courts et d'autres

onmergants qui tien

wit i servir toute sorte de

11 se fait de fortes affaires en paletots conpes @ la taille,
auxquels est attachée une tunigue ajustée ot en paletots aux
curicuse: cependant i1y a aussi um
forte demande pour 1o paletot droit a demi ajuste, particn
A prix moyens et @ prix populaires

les manchettes et sonvent les

jupes des costumes les plus habilles portent heaucoup de gar

s en gencral nitures

Tours et le satin

s manufacturures conti

ssus e conlenr

mnnelle e

arnés de hot

rentes Sortes

¢ conrante ¢t gue les e
nrant i nitute

de comfections

jnsgui §60.00 ot les tissus  masculins, sont les ¢toffes les plus

————————————
—_————

ELLIS

Les hraids unis ot de fantaisic

ornements en braid sont en grande demande

d'une conleur assortic
On voit les nowvelles hroderies de laine en coulenrs

somt bien considerces
taisic hordent les tuniques des jupes on terminent les pans

Pihjer d'une grande
les cheviots, les serges pesantes, les mélanges de fantaisic
desirables

On emploie beancoup pour ces garnitures le ve

ainsi que les
principalement

en noir, bien que guelgues-uns de ces ornements soent teints

i celle des costames

orientales sur quelgues modéles de haute categonie, o d'an
tres hroderies, telles que chenille et Tourde hourrg de soie,

Des franges @ houles unies ot de fan

des ceintures; elles ont un cachet trés élégant

On emploie avee un excellent effet des houtons de diffe
Ces boutons sont choisis avee heauconp de
suin et en conleurs sharmonisant avee le matériel de la gar

wdopté cens e Fine qualit Le choix des étoffes pour costumes dantomne a @t
Pour les tailleurs simples,

attention

La Vente des Marchandises de Qualité est
celle qui est profitable.

Le marchand a tout profit & cultiver la meilleure clien-

téle de son district.

Clest ce gni rapporte le plus

d'argent au marchand et procure l¢ plus de satisfaction

au client,

Les Sous-Vétements Ellis étant des sous-

vétements de haute catégorie se sont acquis la clientile
des meilleurs citoyens de la province de Québec et,
comme résultat, celle des marchands qui se proposent

de s'assurer cette clientéle.

Les Sous-Vétements Ellis s'ajus-
tent parfaitement et demeurent
irrétrécissables. Les échantillons
pour 1912 sont maintenant entre
les mains de nos vendeurs.

Le procédé de tricotage cOtelé A
Paiguille 3 ressort, par lequel
les Sous-Vétements Ellis sont
faits, est contr6lé exclusivement
par cette compagnie au Canada,

AGENTS DE VENTES:

Provinces Maritimes - J. A. MURRAY, Sussex' N.B. Montréal et Province de Québec —
E. O. BARRETTE & CO., Montréal. Ontario — THE EDWARD BURNS CO., Toronto, Ont

ELLIS UNDERWEAR CO.,

Bureau Principal ef Manufaclure a Hamilton, Ont.
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V a-t-il au Canada qui ne portent pas de Sous-Vétements Zimmerkuit
La réponse est simple : **il y en & bien peu", d en juger par
les commandes considérabl s exéeutées par nos manufactures pendant

les six derniers mois

** Quel soulagement étonnant *’

a ¢1¢ offert sux hommes, aux frmmes et aux enfants, quand ils ont rejet¢ les sous-vétements qui avaient ¢té
la cause de tant de géne et de mauvaise santé, et qu'ils ont revétu les sous-vétements

ZIMMERKNIT

frais, hygiéniques et bien faits
Y a-t-il aujourd'hui un seul marchand au Canada qui ne tienne pas les lignes Zimmerknit? Nous ne pen-
sons qu'il en existe un seul, et il y a certainement une raison a cela.

On peut s* procurer les lighes gy yente dans le commerce de gros LICNES ZIMMERKNIT :

Zimmerknit .
1. Avec longues manches et Agents :

Porous Knit,
2.':?:: :-I:::'h:nh ::::t“ol: ot E H WaISh, & CO‘- Mesh.
jambes allant au genou. Montréal, Winnipeg et Bt-Jean.  Lisle.

:dgsr?:':::.:.::.'“:‘““ - W' R' Begg‘ TYerento. z'ol:l.:'v:o. de Bain.

Waseastes poe do vhtement A. R. McFarlane, ST SN S S,

Interlock Velvet
Vancouver, C. A,

The Zimmerman Manufacturing Co.,
LIMITED

HAMILTON, ONT.




vy
Co. miis ils me sONL pas aussi pratigques
pour les paletots,

Heancoup des nouvelles éroffes rude

je pour les costumes quelques-uns des draps @ deax

pour les costumes

e sont employces

ir les costumes de la meilleure qualité, ainsi que les hroad
s hautement lustrés, les velours unis et de fantaisic et

ljues satins @ revers en drap.
Los ordres places pour jupes separecs
e sur les étoffes plas ordinaires,  Qu

ureront

comt faire leurs plus fortes affaires en

wenne et @ bon marche.

portent en grande
pelques nouveantes

i ouvertures de modes, mais les achetenrs es

éloffes de qualite

Les voiles of panamas noirs, garnis de braid, de satin,
I velonrs ou de broderie, se vendent de nouvean facilement.

Ouclques ordres ont €€ regus pour des 1a
s On stattend @ des ventes de jupes

fietas et des satins
en velours, mais la

lomande sera necessairement limitée, Les serges, les che-
lottes, les mélanges fantaisie et les draps reversibles sont

dos vioffes execllentes,
On voit beauconp de panne
Ciers de jupe ouverte promettent détre ¢

ux de sof

rtes diverses,  Les
on honne demande,

Onclgues-uns des derniers modéles ont une longue tunigue
1 dautres une tunique simulée, Leur popularité augmentera

Jablement & mesure que la saison s'avancera.

MERCERIE DE LUXE

Un tiouyean magasa de mercerie v
Motreal par MM Picard & PMcard, 1

foms cottx deja ¢tabhs
- assisterent @ Fouyerture du mags

1

nt d'étre ouvert @
des avis prealabies

Hoannonce gue ceomagasin distaneerait de beancoap
ans toute Vétendue du Canada, Ceox

sattendaieny natu

ellesent @ gquedgue chose destraordinire, < ils furent o

detre desappomtes
Comme clégance impressionnante et

Pextericnr, on pew

ot intérienr qu'd
merce n'i encore rien v de semblable

Les mots "M
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pont micns  exprimer Pimpression de b
magasin @ eréée dans le public, A partr
WO g se tent

caractere  exclusif

t dire que le com

vie de Lase” figurenmt dans le mono

Pieard, ¢t rien ne
ame qualite gue e
du joume gargon en

la porte jusquians plns petits détails,

ol que les enveloppes et les hoites dans lesquelles les pe

{ite articles sont livees, Tidée de categone
o jusqu'an hout
Le nonvean magasin a lay

Liciques, dans le meme €
ordre, e “Freeman

dont 1%

premer
anclgues jours avant celle  du magasin,

e, les proprietaires se sont rendn compte qu'il o
1 hante clientéle, De nos

woyen exeeptionnel dattemdre

jonrs, les hotels du genre metre itain

exchisive est pot

antage détre sitne rue St
ice gqu'un hotel nouvean et de

wverture o en lien
En choisissant ce
A un

cherchent @ fournis

4 leurs hotels towtes les commodités possibles, et un maga

m de mere
peelgne chose gque les vo

de passage, pl
chentele reguliere, mas il attire aussy les
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ws profitable que la

personies qui vist

rent Ta ville of domt le goiit €st en rapport avec feur sitna
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L'intérienr du magasin Picard & P

ard est unigug pour

denx raisons. Diabord, il a coité plns que celni de tout an-

tre magnsin du

\ysi  enistite son agencement a nécessité

won senlement wne forte somme dlargent, mais anssi hean

coup de génie

1 est difficile de donner une idée
gue présente Vensemble de ce magasm, 4
exceptionnelle des couleurs et du dessin,

générale de Vaspeet
canse de la richesse
Le noyer de Cir-
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cassie a et¢ employe partout oin cola vt possible pour Fa
menblement. Ce bea bois donne une riche suance hoane su
laguelle sapplauent les appareils declorage dune i
antigue de vert tendre e comtraste forme un chier tres
agred
la longueur du magasing Flles sont juste assez hamtes pom

ble, Les armoires adossées an mur s‘eteadent sur toni

gwun vendeur les atteigne commodement, Elles song con
romnées de vitrmes  d étalage eclirees dont Darrangement
est uniforme d'un bout & Vantre, Comme on pem Lo vole po
nos gravures, les anmoires som divesées on 10 sectioas, Ly
systeme @ tiroirs ponr tewir le stock a ete adopte. Cos tiooirs
sont wunis de poignécs en verre talle g les

Les appareils d'éclaivage somt co gqui attire ensmne lo
plus Pattention, s ont la forme de canlelahres droits fins
en vert antigue: en plus des trois lampes, s portent
baree transversale ponr Pétalage des eravates 11y o omm i
ces candélabres sur chague casicr. Cest une madson de New

Yook gquioa mmaging ce systeme dieclairage ponr ce n
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en overre, reposang sae wne base en noyer eircissien. Ay oo

tre et i Croite est une table s
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fale pour Tes gants dans 1

La devanture du magasin est mnigue en raison doo dra

ios gui ortourent les ¢

e s, Ces dltaperics som on hro
derie dwee nuance eréme délicate, avee e monogramme d
wagasin en lettres vertes en relief

Pour la pattic supéricare des vitrines un ridean embla
Ple, mais plus petit, est employe

MM, Picard & Picard ansguels Montreal doit Pétalihs
sement de ee magasin, sont bien connus dans Te conmmeree
M. LA Picard, qui a la direction active de Ta miatson, diry
weait autrefois Jeogrand  magasin Hannan, 4§ Montreal, ot

avant de quitter eette maison, il y fir faice Tes grandes ame
lorations qui viennent d'étre terminees, Avant eela, @l etan
Men conng comme voyageuy de commieree pour des
sons americames; il travailly snecessivemem pone \\L O
Horn & Brother, de New York, la compagmce Delpark ot
antres maisons mmportantes. Sons s direction, e nonyean

assure d'une

nmagasin . est e admimstration  combinged

a un goit recherché, comme il le fant dans une pareille en
treprise
M. 1. N, Picard, son associé, est le doyen des commis

voyagerrs de la maison Perein Fréves, de Montreal 11 est
tenn en hante estime dans le commerce pour si conrtorsic
1 a e des intéréts dans divess magasins de Montréal, er on
prédit que la nonvelle Mercerie de Laxe ajoutera un antre
wicees @ cenx déji remportés par MM Picard & Picard

UNE OFFRE DE L'ASSOCIATION DES AFFICHEURS
DU CANADA

I.'Association des Afficheurs du Canada a termine son
congres a Ottawa, le 7 juillet.  Avant de cliturer ses ses
s‘ons, I'"Association a décidé d'accorder & la Société contre
la Tuberculose un espace pour sa publicité dans tout le Ca
nada, pour une valenr de $25.000. Tout ce que la Société anra
A faire sera de fournir des affiches qui seront posées gratm
tement dans toutes les grandes et petites villes du Canada
oit I'Associat'on est représentée, c'est-i-dire dans presque
toutes les villes importantes de ce pays.

Les officiers de I'Association sont: MM. A, Williams,
président, gérant de la Canadian Poster Co. Montréal
George Bolton, London, Ontario, vice président; W, w
Scane, Chatham, secrétaire-trésorier.

acdacn gl B o et
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TISSUS ET NOUVEAUTES

ﬁt@rorgt

UNSHRINKABLE

UNDERWEAR FOR MEN

Nous sommes des spécialistes
en Sous-Vétements
pour hommes,

et nous consacrons enticrement notre temps, notre pensee et notre

énergie i la produetion des meillenrs articles dans eette ligne

Cette rigle de conduite nous proeare Fappui des hommes difliciles [Z;\MUULNAP

leur nombre est considérable et ang

pour leurs sous-vétements
wente tonjours.  Comme style, qualit¢ et fini, nos marchandises

répondent anx exigenees des acheteurs les plus méti: leax

Une politique semblable de coneentration ne vous convien laait-clle
| |

pas ¢ Aulicu de mettre en stock une variété de marques, pour
lesquelles il faut que vous créicz une demande, powrguoi ne pas
favoriser Ja marque pour laquelle la demande existe ? Les sous-
vitements de cette marque sont faits en toutes pesenteurs et

grandenrs

En vente dans toutes les maisons de gros.

Manufacturcc rcr

The SCHOFIELD WOOLLEN Co.,

‘. LIMITED,

OSHAWA.




TISSUZ CT NOUVEAUTES 1

1 PIQUE-NIQUE DE3 MARCHANDS DE NOU-
VEAUTES DE MONTREAL.

¢o2ame prgue-nigue annuel de 1"Association des mar
de nouveautes, qui a e lien dernierement @ Sainte
tant,

Partis de la gare Viger & neuf heures et deme, les ex
Jonistes SOt eRIres en gare a Sainte-Rose, & dix houres
e M. le maire ), B E. Leonard, avot et ex-depute,
mpagne de quelques membres du conscil, les y attendait,

A cte marque d'un sueces ©

cde de la fanfare de Sainte-Rose
O se rendit inmmediatement sur le terrain ou Fon orga
Lo les courses, qui ont donné les résultats suivants
Lere conrse de 30 verges, pour jeunes filles de moins de 16
— ter prix, une sacoche en cuir offerte par M O Le
jre, ex-president,  gagnee par Mlle Florentine Morcan:
2o prix, chocolaticre on argont, gagnée par Mlle Alma Boyer:
aome pros, un de en argent, gagne par Mile Angeline Oukes

2ome course de 73 verges, pour goms de mons de 16
e —ter prix, baseball avee bat, offert g M. Fugone Des
Jardins, 20me vice-president, gagné par Armand Oakes; 2eni
prix, un jon de eroguet, offert par M. Eugene Viau, ex-vice
president, gagne par Paul Viaw; 3eme prix, encrier en poree
laine, offert par ). W, Morcan, gagne par A, Ahern,
Jeme course de 30 verges, pour jeanes filles de plus de
prix. superhe onglier offert par le  journal
Fiesns ¢t Nouveautes”, gané par Mlle Yyonne Desjardins
some pris, jolie cravate pour dame, offerte par W, ¥.
guerite Oakes; 3eme
Onakes, gagnee par

1 ams =T

=

W, ex-president, gagnee par Mile Ma
priv, tres jolie coimture offerte par M
Mite Ahee Desjardins

e conrse, — Course de 100 verges, pour gargons de plus
de 16 ans.—ter prix, cadran en hronze, gagné par R. Lahaie;
s prin, nécessaire de toilette, gagne par T Picard; 3e prix.
dlran dore, gagne par Hervé Garean,
irse, — Course speciale pour gargonnets de 6 a 10
ar Leo-
ey

et
ister pris, une paire de patins a roulette, gagne
pold Giarean; e prix, 1 gant de babsehall, gagne par Iy
Aherm: 3¢ pris, un seeretaire, gagnd par Armand Viau.

Ao canrse de 30 verges, ponr dames.—ier prix, Mme
o Laurendean: 2e prix, Mme Ernest Trahan: 3o prix,
M 5 Damont

Course aux lettres, pour dames.—ier prix, une superis
arne on hyzantine, offerte par la maison Fitzgibhons, gagne
jar Mue |\, Dunis; 2 prix, sacache en cuir, offerte par M
1A Komlean, secrétaire, gagnée par Mme O, Lemire: 2¢
poix, vbrelle, offerte par Ao L. Vallieres, gagnee par M
Frnest Lamy

Cotitse de 200 verges pour voyageurs de commerce en
ter prix, $5.00 en or, garne par M. Omer Ga
sons 2o prix, parapluie dhomme, offert par i maison
Sowart e MeDonald, gagné par O, Lemire, fils; 3e prix, jeu

Lrosses, gagne par Henri Junean

Conrse de 100 verges, pour les membres de la section
Jes marchands de nouveantés.—ter prix, onevre d'art “Le
Femps", offert par la maison Fitzgibbons, gagne par M. Os
car Golinas: 2o prix, service i champagne, offert par la mai-

A Joka MeDonald, gagne par M. T, P Oakesi 3¢ prix,
orte-cigares, offert par o maison Borghildt, gagné par M
Lug. Desjardins,

Course speciale pour fillettes de 6 a4 0 ans—ter prix,
M\ Hébert; 2e prix. Mlle Lucienne Parbeau; 3e prix,
wrmame Lemire

Conrse de oo voerges, pour les marchands de nouveau-
S, présents a Pexcursion—ier prix, service a découper,
fiert par le journal “Le Prix Courant”, gagné par M. J. Che-
diers 2¢ prix, une jardiniere de fantaisie, pagnée par L
ilinas; e pris. encricr offert par la maison Nerlich & Ce,
wne par M. J. Ao Anger,

OV s,

Conrse pour hommies pesant an wmoins 200 s —rer prix,
M. Ernest Lamy: 2¢ prix, Mo Fred.
Mphomse Raving

M. oW L

hres du comite de Vexcursion

Lariviore: 3e pin, M

Boivin a gagné e prix de by conrse des mem

Course en chalonpe, un demiomille —ter pris, M. o

Clomtier: 2¢ prix, M

ickney: ge pris, Herve Garcan

L prix special des courses @ ete gagne par Mile Blan
clie Demers

Pmmediatement apres les courses om hea e bangnet

M. 1O Garean, presidait @ la table dhonnonr ayant &
sa droite, M) E
députe de Lavals & s ganche, Mo Fred,

Leonard, maire de Ste-Rose e ex

tode la Chambre de Commerce, & la suite, avaient pris
place: MM. J: A m
meree, 1A, Beandry, scerétaive gendral de P \Association des
Marchands Détailleurs du Canada, Tng
Frnest Lamy, trésorier: |0 A Koy, president e
I'Union des Commis-N oyagenrs: A L Valhieres, WO UL Boi
vim, président provineial de I'Association, £, 1% Oakes, ). W
Maorean, 0. Lemire et antres,

L'heure des diseours étant arrivee, M, 1O Garcan, pre
sident, se leve et remercie tout dabord M. Te maire davoir

lacoh, representant de PUnion du o

Alhert Ronlean, s

eretaire

Bien voulu recevair les representants du commeree de Mont
veal avee musigue of drapeans of surtout dlavoir honord le
hangquet par sa presence,

M. Gar
vouly renouveler, cette année, los g

aun remercie egalement Mo Lariviere davoir hien

reuves damitie et dlatta

chement qu'il @ tonjours manifestées pour Tes marchands e
Noty cantes,

Puis Je president fait une declaration qui merite d'etre
citée textuellement

“Pourquoi, en un jour comme eelui-ei les commis et les
marchands ne suniraient-ils pas pour céléhrer annuellement
cette fete du repos des travailleurs®  Pourguoi ces denx
forees ne suniraient-elles pas ponr fermer hontigue, un jour
que Pom fixerait davance, poor aller en un pare gqueleongue,
cimenter Punion du patron avee son commis.”  Cette décla
ration est acencillic avee enthousiasme par la fonle des ex

cursionnistes,

M. Léomard, invit¢ a prendre Ja parole, reproche amica
tement an jrésident de Pavoir accablée de lovanues immeri-
tées, mais il lni promet, en retour, une revanche dont il se
souviendra,

O me remereie,” dit M, Léonard “de la réception gue
Wotts voms avons faite; mais je vous le dis, j'aurais vouln faire
heateoup micux pour exprimer Pestime ot Vamitic gque je
FUSSONS PORE VOLre organisation

Vons €tes appelés @ rendre de grands services, vous

anpissez un role utile dans la sociere

M. Fred (
Chambire de Commerce ot Vassociation des marchands dé
tailleurs on tonjours marché ensemble, pour la protection e
le progres du commerce on general.  Er clest pourgnol il est
Lenroux prendre part a ces agapes fraternelles

M. WU
voau provineial, dont il est le représentant.

M. | A, Jacob, représentant de Punion du commerce,
dit quil est enchanté de la déclaration faite tout 4 I"henre
par le president, 11 espere que P'on mettra en pratigue bien-
ot idee d'une féte annuelle du commerce

Les attres crateurs ont ¢¢ M, 1A,
A, Beandry, se iregenéral de
ads Déraillenrs du Canada, Ine,

Larivicre, dans son discours, a dit que la

Joivin répond hrievement @ la santé du bu-

Raoy, représen

des oo mmis-voyagenrs: |

" Association des Mare
Le bureau de direction de Vassociation des marchands

de n 1. O Garean, président;

1. 1. Garvais, ter vice-president; Eug, Desjardins, 2e vice-

président; Ernest Lamy, trésoriers Ao Rouleau, secretain

de Veseursion était compuosé de MM, 1 O,

weantés est ainsi compose

Le comnis
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|

Nous recevons pour la saison actuelle les
derniéres nouveautés en

Satins, Messalines o Paillettes Nuancees,

Double et simple largeur.

f | Nous commencons a recevoir dés cette semaine
§ | les Nouveautés de Paris en

| Garnitures « Chapeaux

COMPRENANT

| VELOURS (non coupé> ondoyant et uni, MONTURES D'AIGRETTE,
HERON, GOURA, etc., etc., RUBANS DE FANTAISIE et des
FORMES DE CHAPEAUX exclusives représentant les derniers
modeles.

l | Notre Salle de Copie sera ouverte
| le JEUDI, 10 Aoit.

En attendant d'étre favorisés de votre visite,
nous serons enchantés de recevoir vos com-
mandes par la malle, qui recevront notre
prompte attention.

(1] | Debenhams (Canada) Limited

18 et 20 Rue Ste-HELENE

S ———

OTTAWA, MONTREAL, QUEBEC.
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LINOLEUMS

PRELARTS
CANADIENS

Linoleums, Prélarts pour Planchers
Toiles Cirées pour Tables, Prélarts pour Escaliers
Toiles Cirées pour Voitures.

Les Dessins, 1a Qualité et les Prix

Nos marchandises
sont faites pour
convenir aux exi-
gences du climat
et du commerce
canadiens, et leur
popularité toujours
croissante est une

preuve qu'elles
donnent  satisfac-
tion.

THE DOMINION OIL CLOTH GO, LIMITED

sont Des
Echantillons
Corrects. | e s Marchandi

ses sont entre les

VOYEZ mains de tous les
Marchands de
NOS Nouveautés

ECHANTILLONS | en Gros.

Manufacturés par

Montréal.
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o g in, Z. Arcand, A. Rouleau Naj clanger, | Fahier, 1, Cote, G, Ga N. ) Tar
tendre, ). E. Bénard, A. Giroux way, I C. Dugue, | O, Martin ) M a, 12
Lemicux, Eug. Desjardins, 1 H. Lamy
( 0. Normandin, J. A. Beau mité de reception.—M O, Ga mir
Marcotte, A, A. Lefebvre L Boivir A. Roulean, ¥ Lan 1. Ol \
) ' \. Danis, O. Danis, Ed. Jetté .. k. Bastien, O, Normandin, | PG \ \ (
\ | P. Dion, Nap. Marcotte N, W. Tanguay

SOULIER A BOUTON DE PRESSION d'une facon aussi simple que naturelle, ce prol |

ymplique en apparence qu'en realite

. tentatives faites par les chaus I lors L oguestion change d'aspeet, et guantita
utiliser le bonton de pression enres, qui ne penvent que gagner an double point d

mtiers et des conturiéres, dit Pesthétigue et de la commodité, vont pouy \ a
« ur, an vand honneur de Uindustrie de la ¢l '

mme, car cette utilisation en grand profit des détaillants, qui ne parassent pas se uter

' \ la bontonniére, qui, il faut combien 'on s'ingénie, en certains lienx, a leur etre agreaid

n de bien esthétique, sans parler Cest alors gque nous nou i wenus que v
use élargissement de celle-ci lors wions €€ patronnier jadis, ¢f gue nre de fermetur

SOULIER POUR HOMME (BOUTONS A PRESSION)

Création du Moniteur de la Cordonnerie)

fe ne vient pas favoriser le travail allait avoir pour conséquence de eréer quelques nouveaux
' le la machine a boutonniire, laguelle modele

| wamment placé mécaniquement Nous avons done dessiné le soulier que représente eette
ne sorte d'ourle pération du travail gravure, car Femploi de ce bowton sans boutonniere donnait
pere la machin lien an tracé d'une patte sensiblement differente des autres

fabricants de chaussures n'ont pas pattes @ howton

s qui ient occupés de la question

de boutons métalliques ont tente e rapport annuel de la Dominion Textile Co, montre
et apres une tournée infructuense que ses profits pour Tannée écoulée sont plus  considérable
nt cessé de s'en occuper que Vannee précedente, Le chiffre d'affaire est deve i

 tentative est din 4 ce quon n'avait pas $0,470,270.00, ce qui est une aungmentation de §720,503.00 sur
mple, qui permet au con lannée précédente

non sous le godet Le montant des profits pour Pannée a été de $089,710.00

i¢ 6,500 personnes et paie en salaire

ns tont derniérement encore qu'un fabricant La compagnie empl
- ieux inspiré que ses confréres, avait résolu, la somme d'environ $1,875,000.00
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LA VIE DE L'HOMME D'AFFAIRES PRATIQUE

Par Dr )11 BASTIEN
on me demande ce que doit étre la vie de 'homme d'affa
Questiont difticile
tempérament

res pratigue au point de vue de la sant are

soudre dans chaque cas particulier, car chague

wexige pas la meme ligne de conduite

Parlons done d'une maniere géncrale, sans froisser ceux

sl

Ui ne mettent pas en pratigue les ¢ gue je me permettral
de donner ici
L'homme d'affaires doit partager son temps entre les heures

de loisir, les heures consacrees @ sa famille et les  heures d
repos

Voici dapres moi une bonne recette pounr etre en boune
sante

Heure du lever: 7 heures an plus tard. La toilette terminee
déjetmer frugal, mais su utiel. Arrivee au burean a4 85 on
o heures, car un travail commence avint cette heure, équivan

d'un travail manuel

d'affaires

drait pour le cerveau i plus de douze heurs
Pendant ses heures de travail, homme doit s'abs

facher contre ses employés
1l faut

sON cervean soit tou

tenir de hoire de Faleool, éviter de se

on ses clients, car la colére est manvaise conseillére

qu'il soit toujours dhumenr égale afin que

ours pret 4 répondre aux exigences de son genre de commerce
) ¥ 1 L4
d'n 1

d'un client une consommation, 1

wn liquide qui me

il se voit oblige copter

deyra toujours agir prademment et choisir

stimule pas inutilement son cervean. Apres trois heures de tra
vail. Pheure du lunch étant arrivée, je Ini conseillerais, s'il n'est
pas trop éloigne de son domicile, d'aller chez lui, sinon <

sir un endroit assez éloigné de son hurean pour qu'il soit

appétit
diner

afin d'exciter sor

de

10 minute

le marcher pendant § i

ans recourir aux aperitifs t toujours agreable

NOUVEAUTES

avec des amis (si Pon ne pent .
de converser sur des que
necessaire i une
dte condanmme fatalen
I'ennem | G 1 '
heure n'est ' \
l'affaires rne i
dm le tr
marche d'w
trop longue
1
travaux et
nomari. A
ou un bon o «
traces des tracas d ]
Que faire !
worepos ¢ |
tracti ) 1
fois par semaine
hillard pour prendre
L. whis Fan
1" e teni
hoses de la finay Det is 1
ira au théatre, avee w i
jomir d'une di
il restera & la en f
sa bonne humeur
Une vie passée de cette :
I \ I

I'omme 'affaire

faire V'essai pour vou

Pour attirer la Clientéle

Rlen ne réussit comme le
UG KANTKRAC
Sa construction pré

La tolle recouverte est trés flexible et se
plie A chaque mouvement du cou

e nte .|n-|m|6 de

Voyez les Pattes Voyez la Fente

Flexibles Paten en  arriére qui

tées quiadoucis empéche la pres
sent I'effort sup sion du houton
porté par le pli d'arriére sur le

con,

du devant,

PATENTE

mini 1908
27 octobre 1408,

Contrefagons

20 février 1gof
77 octobre 19k

Meéfiez=vous des
J. R. DWANE, 329 St.Jacques, Montréal

Agent pour la Province de Québec,

THE PARSONS & PARSONS CANADIAN CO.

HAMILTON, - - CANADA.

N

Fleurs et Feuilles Artificielles.
SPECIALITE

Fleurs et feuilles en étoffe et en papier pour hou-

quets, festivités, décoration générale, couronnc

etc
DERNIERES NOUVEAUTES

guairlandes, tiges,

Bouquets de fiangailles, fruits

décorations murales, fantaisies & suspendre, jardi

niéres, décorations de tables, paniers arbustes et
bulssons en miniature, plantes décoratives, pots en
fleurs aromatiques, vases, paniers pour mariages

matériaux pour la confection de couronnes, fleurs
séches, herbes, plantes naturelles conservées, pal-

mes, feuillages en papier, etc.

Plumes pour garnir les chapeaux Plumes d'au

truche, héron, fantaisies, ailes, pompons, ete., etc.

E.W. H. Hegewald,
ALLEMAGNE.
Exportation vers lous les pays.

[)resde,
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« dile est des plus populaires
rées par Callot du genre demi
1 v jupe rappelle
des jupes des mahometanes.  Le
ju tin Liberty noir collant est
} b dune frange en soie de 4
) La largenr de la jupe
i est dlenviron 45 pou
! A mais la o0 le panncan
plisse avre la couture, il y a une i
herte | mees pour la march
Une  jupe dessous ©n Serge noire
I'un ' mitaisie forme une lon
Hie po it et a gauche I
pointe part e e en biais qui
jnsqu'a la ceinture @ droite, puis pas
aitonr du corps & gauche, La cein
tur t & taille normale
La g i presque collante a
" es en arriere ot
estom en avant les
| m courhe cunecu
« du dos, Les 1¢
le s bas sont coupes
" t doublés de satin Leur
wenenr. 4 partic du mihen du collet
usqua la pointe infericure, est de 23
10e leur largeur est de 3 pouces
jaguette boutonne d'une maniére
15hl
1. manche d longuenr  trows
" ont collantes, Elles mesurent a
' 1 mterne 13 ponces de long
rgen L la manchette est de 11
n




A détailler de $1.25 a $2.50.

Western Leather Goods Co.. Limited.

Manufacturiers de Ceintures, sacs a main, ef porte-monnaic pour dames, ainsi que de portefeuilles, etc. pour Hommes,

W. E. D. TIGHE, Président,

COMMENT DONNER DE L'EN-
THOUSIASME AU MARCHAND

Probléme important pour le Manufac-
urier

Faire plus d'argent pour le Marchand
lui-méme

Le Manufacturier ne pourrait pas vivre

und-Détaillenr,  Ceni-ci est

I'intermédiaire qui contribue le plus au suc

In Manufacturier dans la vente de sa

marchandise. Un  marchand doit savoir

faire éalage de sa marchandise, s'il veut
retirer le plus de bénéfice possible d'une

ligne quelconque d'un certain - manufactu

On rapporte le cas d'un vendeur qui com
menga i voyager sur un territoire on il y
wvait bien peun de clients, Au lieu d'essayer

i uvrir tont le territoire en une seule
e

mme ucoup de vendeurs sont

portés a le faire, il concentra toute son

sur quelques clients seulement, [1
lla voir un marchand qui n’avait jamais eu
beancoup de suceés dans la vente des poé
les, et lui  enseigna

comment il pourrait
mgmenter ses ventes d'une maniére sen
W'e, en faisant avec ses poéles une instal
lation attrayante dans son magasin et dans
ses vitrines. 11 T'aida méme & placer ses
pocles de maniére & attirer l'attention, cho
¢ dont le marchand s'était fort peu pré
ups auparavant, Le vendeur alla ensuite
oir d'autres clients et leur enseigna aussi
manicre de faire un  étalage de leurs
marchandises, Le résultat fut qu'en moins

TISSUS ET NOUVEAUTES

SPECIAUX

EN CUIR.

Boites & Cols en
diverses sortes,

a détalller de 50¢. 2 $2.50

TORONTO, CAN,

d'une année, notre vendeur s'était formé
sur ce territoire un centre d'affaires beau
coup plus important que ceux que s'étaient
faits d'autres vendeurs dans d'antres terri
toires. Les clients qu'il s'était acquis dans
différentes villes vendaient plus de poéles,
et leurs magasins avaient une plus beile ap
parence que ceux des autres marchands
opérant dans les mémes lignes, Ceci était di
en grande partie au travail d'éducation du
vendeur,

Quelques marchands sont sous I'impres
sion qu'ils ne peuvent vendre que des mar
chandises & hon marché. Témoin ce mar
chand du Nord qui se plaignait un jour a
un certain manufacturier que les maisons
faisant affaires par la malle lni causaient
du tort, en vendant des poéles environ dix
w quinze piastres moins cher qu'il ne les
vendait lui-méme. On lui demanda alors s'il
savait qu'un certain  manufacturier de
I'Ouest vendait ses poiles vingt piastres
plus cher qu'il ne les vendait lui-méme, T
répondit qu'il le savait, parce que ce méme
manufacturier avait envoyé sur son terri

toire un homme qui avait vendu, dans son
entourage, denx chars de ces poéles 4 un
prix trés élevé,

Le Manufacturier doit enseigner au Mar
chand non seulement i bien installer sa
marchandise, mais aussi 4 se servir de la
matiére i lire qui lui est fournie comme
annonce, C'est un fait reconnu que cin
quante pour cent de ces annonces envoyées
par les Manufacturiers et les ‘jobhers”, se
perdent chez le marchand. Le vendeur doit
voir @ ce que ces annonces soient utilisées

850 En cuir Suéde de toutes

couleurs. A détailler 4 $5.00.

Ligne milaires, Crain Seal,
e moins disp i

tailler a partir de $1.50

GEO. B. FOYE, Secrétaire-Tresorier

e e 1 le piastre
« pr wiere
nonce, qui st envo w marcha
celui-ci ne s'en sert p
Quelle que honne gue it la ligne
marchandises que quel
raisonnable qu'en 15 ne |
vez espérer en ret 1s bén
si vous ne prenez le moyven de rendr
marchand enthousiaste s valour et

mérites de votre marchandise

OUATE

EN PAQUETS

Garantie exempte de fi's et antres mati

OUATE DE COTON :
“NORTH STAR, "
“CRESCENT, "
“PEARL."

La qualité, pour ce
re que jomais. C'e
Fubriquée avee dn_ bon e
Demandez la Ouate en
‘Crescent,’ et ** 1

ROBERT HENDERSON & CO.,

MONTREAL.

JAMES STANBURY & C0., -- Toronto

Agents de Vente




LES ASSORTIMENTS D’AUTOMNE

o janvier dernier, les manufacturiers décidérent que des
Ciofies pesantes seraient demandées, et la pesanteur des
ssteds fut augmentee; les tissus curent un regain de vogue
O Consequence.
Les serges avantagent les costumes tailleurs, font un
ollent service pour leur prix et sont toujours dans les
suances bleues, nuances qui tiennent la premicre place dans
mouvement des couleurs, les serges unies et de fantaisie
nt trés hien représentées,

Les melanges écossais sont spécialement offerts; ils sont
Colativement nonveaux.  Le fait que les manufacturiers d'k-
Lont en meilleure situation, en ce qui concerne les com-
ades pour lautomne, que les manufacturiers d'étoffes a

Jos d'antres pays, est la meilleure preuve que les mélanges
Coossais sont en favenr dans le commerce. Les étoffes du
Ly pe ecossals fournissent une variété dont les confectionneurs
o1 les detaillants avaient besoin, car en diverses pesanteurs,

Ccomviennent @ la confection des costumes & jaquette et
dantres vetements,

Les manufactures spécialement organisées pour la pro-
Lction de ces tissus demandent la livraison en septembre de
Suinéros universellement populaires.

On pent dire incidemment que les marchands en gros
parisiens comprennent dans leurs ordres les mélanges écos-
“ais hlanes et noirs, et gris et blancs, avec ou sans fils noués
Jans les conleurs brillantes.

Avee les effets grossie

indiqués comme ayant de la
Lue e fait de nowveanté, les manufacturiers habiles & pro-

duire des lainages ont fait revivre la vogue des velours de

Liine ¢ des nouveautés en laine faites de fils de vicuna sou-

ples, classes dans le commerce sous le nom de peau de
nuris.

Ces tissus ont attiré de honne heure V'attention des con-
[eetionnenrs qui se spécialisent dans les fins tailleurs faits
ponr les départements des meilleures confections vendues en
detwil; leur popularité a angmenté constamment pendant les
<ix premiers mois de Pannée courante.

Les lainages faits de fils de vicuna souple ont aussi ¢té
Woptés avee confiance par les maisons qui vendent aux tail-
leurs pour femmes et aux détaillants dont la clientéle re-

herehe les modes avaneé

LES DEVOIRS D'UN BON COMMIS

1l y a anjourd’hui Lon nombre de manufacturiers qui, aprés
wvoir cindié les conditions de la distribution de la marchandise
au Canada, en sont arrivés d la conclusion qu'il était de leur in-
1orét personnel d'obtenir ie bon vouloir du marchand en détail,
o dans ce but, ils ont fixé le prix de leur marc! andise de ma-
niére @ assurer @ celui-ci un profit raisonnable, pour les services
qu'il rend.

Le bon commis qui travaille honnétement, au micux des
interéts de son patron, doit s'intéresser aux marchandises de ces
manufacturiers qui ont éé assez prévoyants pour adopter cette
maniére de voir et pour accorder aux détaillants des termes aussi
favorables, car le premier devoir du commis est d'agir dans l'in-
tirét de son patron.

Le commis de magasin regoit un salaire; en retour, il doit
faire tous ses cfforts pour activer la vente de la marchandise
qui rapporte le plus de profits. C'est en maintenant cette ligne
e conduite qu'il peut commander un salaire réellement propor-
tionné aux services qu'il rend.

Tout en oheervant cette régle, le commis doit éviter de se
cervir de certains arguments qui seraient de nature i blesser les
clients, 11 est prohable que rien n'ennuie plus un client qui de-
mande un certain article que de voir qu'on 1ui offre autre chose
cone une autre marque on un autre nom, et d'entendre le com-
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mis lui dire que Tarticle offert ext tout aussi hom, Cela peut etre
exact, mais l'acheteur en gindral sait ce qu'il veut, et pense tout
au moins qu'il connait ce qulil y a de meilleur. 1l waime pas
surtout qu'on lui dise que ticle qu'il demande west pas le
meilleur sur le marché, cela équivaut i lui dire qu'il ne sait pas
de quoi il parle. 11 vaut toujours mieux dire an cliemt que vous
pouver Iui recommander tel articl: i la place de celui qu'il de-
mande. Si vous pouver amener le client @ acheter Varticle que

vous lui offrez, et si votre patron en retire plus de profits, votre
action st parfaitementdlégitime

1 est sonvemt trés foelle pour le commis dactiver la de
mande d'un article particuler, en  distribuant avec discrétion
certaines brochures que les  manuiacturiers envoient tonjours
avee plaisir anx marchands, et dans bien des cas, il a éé pos
sible. an moven de ce procédé, d'intéresser un client et de fatre
une vente que 'on n'an ait pu faire autrement,

Le commis qui disire réussir et devenir patron Tui méme
doit sintéresser aux affaires de celui qui 'emploie, car un man
vais commis ne deviendra jamais hon patron.

LE CREDO DU VENDEUR

Je crois aux marchandises que je vends, en la maison
pour laquelle je travaille et en mon aptitude @ obtenir des
résultats. Je crois que des marchandises honnétes peuvent
étre vendues & des hommes honnétes par des méthades hon
nétes. Je crois au travail, non @ I'attente, an rire, non anx
i'ai confiance en I'activité, je crois au plaisir que pro
handises. Je crois qu'un homme obtient

pleurs

cure la vente des ma
ce qu'il recherche, qu'une commande prise anjourd’hui en

vaut deux prises demain et qu'ancun homme w'est hors des
affaires tant qu'il n'a pas perdu confiance en soi-méme. Je
crois an travail que je fais anjourd’hui et & celui que jespére
faire demain, je crois en la récompense que P'avenir me ré
serve stirement, Je crois en la politesse, 1a bhienveillance, 1a
générosité, la bonne humeur, P'amiti¢ et la concurrence
loyale, Je crois quune commande est réservée a tout homme
prét & en prendre une, et je crois y étre prét, en ce moment
méme
[

Une des compagnics manufacturiéres de sous-vétements
les plus jennes et les plus progressives an Canada aujour-
d'hui, est la compagnic Princess Underwear, Limited, de
Hamilton, Ontario

Cette compagnie fut formée en avril 1910, par quelques
uns des hommes d'affaires les plus entreprenants de Hamil
ton, aui achetérent Vétablissement de The G. B Perry Knit-
ting Co., situé 8o Park St. North: par cet achat, ils acqui
rent 1o manufacture entiére, les bittisses, ete, Presque immé
diatement des plans furent dressés pour améliorer I'étahlis
sement d'origine, qui fut surélevé de denx étages; de grandes
améliorations furent apportées a Iintéricur, et heancoup de
nonvelles machines modernes y furent installées, Cette helle
manufacture a maintenant quatre étages ¢t un Sous sol; elle
est moderne, compléte et parfaitement outillée sons tous les
rapports; les machines sont mues par 1a foree électrique. En
viron 73 ouvriers expérimentés y sont employés

La compagnie Princess Underwear, Limited, s¢ spécia
lise dans la fabrication des sons-vétements tricof A eotes
pour dames et enfants, et Ta marque “Princess” est déja com
mue d'un océan a Vauntre, Dans pen de temps, cette compa-
gnic sera forcée dagrandir son établissement, car I'ajustage
excellent et la supériorité du style et du fini des sous-vete
ments “Princess” ont déja été reconnus par le public ache
teur. M. Duncan Bell, 301 rue St Jacques, Montréal, est le
senl agent distributeur des marchandises “Princess”™; des bu
reaux-suceursales existent a Toronto, Winnipeg et Vancon
ver,

Les officiers de la compagnie sont: MM, S D Biggar,
CR., président; § Ross, sccrétaire; Geo. Armstrong.
gérant-général,
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La Qualité des Formes a Etalage

ussi essentielle que la
hand

est

ymmes les  premiers
irs de cette Forme au

PRIXN. 8450
Nale & Pearsall,
Fabricants des Figures en Cire

des Formes a Etalages de haute
Catégorie de la Marque D. & P

106 Rue FRONT EST,
TORONTO

Représentant pour la Province de
Quebec
NAP. DEBIGARE,
104 rue du Pont, - Québec.
Le catalogue A sera pret sous
pr
Demandez en immédiatement
un excmplaire
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La Réputation
de

(ualité Exceptionnelle

qu'ont nos articles de cou s'étend rapi-
dement, du fait qne nous donnons ex
actement A nos clients ce qu'ils désirent
au point de vue du style et de la qua-
lit¢ des marchandises et de la prompti-

tude du service.

Nous aurons toujours quelque chose de
nouveau pour les acheteurs

D’ARTICLES DE COU
POUR DAMES - -

Notre commerce n'est pas une expéri-
mentation ; il est basé sur des années
d'étude et d'expérience dans les lignes
d’Articles de Cou pour femmes. Don-
nez-nous un ordre d'essai, et vous serez
bientdt convaincu de notre aptitude a
prodaire des Articles de Cou ¢légants
qui font impression sur l'esprit des

dames

A.& T.HALL,

LIMITED

Manufacturiers et importateurs de beaux
articles de cou pour dames.

472-474 RUE BATHURST

TORONTO. CANADA.
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| A COLS MARINS

* = POUR LA VENTE PENDANT LES

o [ Mois Chauds de Juillet et d’Aoiit

Les genres pour I'automne seront indiqués
dans le numéro du mois

d'Aoiit.

J&s

R. D. Fairbairn Co., Limited, 107 Rue Simcoe, Toronto
Président, R. D. Fairbairn. Vice-Présidents, F. J. Knight, W. C. Cliff.
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LES ABUS DES SOCIETES COOPERATIVES
AGRICOLES.

Il existe dans les statuts refondus de la Province de
Québee un article permettant la formation de souiétés co-
operatives agricoles et un autre permettant la formation de
syndicats coopératifs, Les premiéres sont supposées s'ap-
pliquer @ laméli et au développ de l'agriculture
¢t les derniers sont supposés pourvoir a I'organisation de so-
ciét - commerciales. Chacun de ces articles accorde & ceux
qui s mettent & profit des pouvoirs et des priviléges spé-
cinux. mais il est évident que le législateur devait avoir en
vue denx objets différents, Cependant, le texte de la loi est
tel qu'il se préte & plusieurs interprétations, comme nos lec-
eure pourront en juger par la citation suivante de l'article
1071 des statuts refondus:

Des §

Ghoas de i A b
P &

Le ministre de I'agriculture peut autoriser, dans toute
municipalité ou paroisse de la province, la formation d'une
cocicte ayant pour but 'un ou plusicurs des objets, ou tous
les bjets suivants: lamélioration et le développement de
lagriulture ou de quelques-unes de ses branches, la fabri-
cation du beurre ou du fromage, ou des deux, I'achat et la
vente d'animaux, d'instruments d'agriculture, d'engrais com-
mercianx et d'autres objets wtiles @ la classe agricole, V'achat, la
transiormation et la vente de produits agricoles, sous le nom
que les fondateurs choisiront, pourvu que dans l'ensemble
tel nom ne puisse étre confondu avee celui d'une société
existante,”

Nous reproduisons également l'article 6763 de la loi

permettant l'organisation de syndicats coopératifs commer-
clatix
F jon de Byndi e PRTY

“Des syndicats coopératifs de consommation, de pro-
duit- et de crédit peuvent se former sur tous les points de
la province en vertu de la présente section.”

Il est évident que I'article 1071 de la loi, en permettant
la {ormation des sociétés coopératives agricoles ne peut
{orer le droit aux membres de ces sociétés de se livrer @
des opérations commerciales, Autrement, la loi des compa-
gnios incorporées et la loi des sy coopératifs ient
inuiles, i lon prétend que les mots contenus dans le
texte de Varticle 1971 “d'autres objets utiles & la classe agri-
sont destinés @ permettre aux membres des sociétés
pératives agricoles l'achat et la vente de tout ce dont ils
ot Lesoin, les compagnies commerciales feraient mieux de
<inorporer en vertu de cet article de la loi, afin de pouvoir
¢ ter les obligations qui leur incombent, et de jouir des pri-
Vil wes conférés aux sociétés coopératives agricoles, car dans
un Jistriet de culture comme la province de Québec, presque
tontes les industries et tous les commerces se rattachent par
un lien quelconque a l'agriculture; il serait certes moins
loni et moins difficile de dresser la liste des commerces et
de industries qui n’ont rien de commun avec I'agricalture
dars notre province.

Depuis quelque temps, il s'est formé dans certaines par-
tie de la Province de Québec des sociétés coopératives
avscoles, qui ne se génent pas pour profiter de cet article
de ' loi et Vinterpréter de maniére & pouvoir s'en servir,
o0 sociétés achétent et vendent des articles d'épicerie, de
o iveautés, de chaussures, de ferronnerie, de bois de cons-
triotion et tout ce dont les cultivateurs ont générale-
ment besoin, Ces sociétés coopératives agricoles ainsi
¢ \lies font ume concurrence ruineuse aux marchands
e détail qui sont également établis dans ces mémes
¢ iricts.  Cette comcurrence devient déloyale par le fait

qre ces sociétés sont exemptes des obligations qui incom-

bent aux marchands en détail; par exemple, 'actif du mar-
chand en détail qui n'est pas incorporé en compagnie est une
garantie de tous les actes du marchand. Dans toute transac-
tion, il lui faut considérer avec soin tout ce qui pourrait étre
de nature & lui faire subir des pertes quelconques; s'il fait une
erreur, il est forcé d'en subir les conséquences, tandis que la
responsabilité des membres des sociétés agricoles est limitée
au montant de leurs souscriptions respectives, soit & une ac-
tion de $10.00 payable par ver, Is de $1.00. Sile
marchand en détail est incorporé en vertu de la loi des com-
pagnies, il est tenu de payer au trésorier de la province une
taxe spéciale de $50.00 par an, plus % de 17 sur le capital
payé; en plus, dans I'un et l'autre cas, le marchand en détail
est tenu de payer des taxes municipales dans la mun palité
ol il exerce son commerce, mais les sociétés coopératives
agricoles, de méme que les syndicats coopératifs, ne sont
pas tenus de payer cette taxe au trésorier de la province,

Nous attirons spécialement l'attention du ministre de
I'agriculture sur ces faits, et nous le prions de bien vouloir
limiter le pouvoir des chartes émises pour la formation des
sociétés coopératives agricoles aux objets exclusifs de I'amé-
lioration et du développement de lagriculture; en aucune
maniére il ne devrait ére permis aux sociétés coopératives
agricoles de faire du commerce.

L'agriculture et le commerce sont intimement liés, et,
dans leur intérét le cultivateur et le marchand doivent tra-
vailler en harmonie, chacun dans sa sphére, pour améliorer
leurs conditions respectives, Les lois qui régissent I'agricul-
ture et le commerce, devraient étre claires et précises et ac-
corder & chacun ce qui lui est di.

Quand vous servez un client, si vous voyez que vos of
fres ne plaisent pas et que le client n'est pas satisfait, n'in
sistez pas trop fortement. Une instance est plus nuisible
qu'utile dans bien des cas. 11 est vrai qu'en persistant on
peut effectuer une vente; mais si le client n'est pas satis
fait et a fait un achat simplement parce qu'il pensait devoir
le faire, il est probable qu'il ne remettra plus les pieds an
magasin.

A LOURR,—Un magasin trés convenable pour un marchand
de nouveautés dans un_ des meilleurs guartiers de la vilte de Mont-
réal ; coin de rue, 60 vieds de fagade sur 1a rue Davidson, Ville
Emard, bitisse neuve au centre d'une population de 7,000 habi-
tants. Prix modéré r un homme qui connait le commerce de
nouveautés. Pour plus amples renseignements,

S'adresser au journal, )
“TISSUS ET NOUVEAUTES ™,
80 rue St-Denis,
MONTREAL.

ON DEMANDE des renseignements sur les divers genres
de planches, planchettes, slnnu:. planches & tissus, planches 4
ler, planches A dévider, planches 4 envelopper, pldnches i
plier, planches & pidces, planches A rouleaux, planches de miliew,
lanches de noyau, planches & enf , formes, sq de
planches, cadres, supports, etc,, autour desquels ou sur lesquels
Fon puisse ler, dévider, lopper, plier ou enformer,
Jes marchandises i la piéce ou en rouleau, comme tissus, draps,
étoffes, textiles, toiles, etc., que ces diverses marchandises soient
mises en toil en toiles d Iage ouen chemises, Ces de-
mandes de renseignements concernent les planches, planchettes,
ete., dont les bouts ou extrémités sont_pourvus ou garnis de ca-
1ottes, coiffes, couverts ou de plaques métalliques, ete,
Ond de aussi ¢ noms et ad de fabricants de
oo P oute futo Do utile sera dfiment rémunérée
‘'oute informatlion utile sera dfiment rémunérce.
Pridre d'adresser les réponses i la CROIX ANCREE, CALOTTE
D'OR, chez M. le Directeur du journal “TISSUS ET NOU-
VEAUTES”, Montréal, Québec, Canada.
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Voyez ce Vétement qui en réunit
Trois dans Un.

Pen-An g
TRIPLEX SWeATER

Veston-Sweater “Pen-Angle”, avec
notre nouveau Collet “Triplex",® tricoté
par la machinerie la plus belle pour s’ajus-
ter au corps fait des laines les plus pu-
res—fini genre tailleur.

Un marchand en a dit:

“EN AVANCE D'UN AN SUR NOTRE EPOQUE™

Profitez de cela et protégez vos ven-
tes Donnez un Ordre dés Maintenant.

Combinaisons en toutes couleurs populaires et
dans une variété de piqires Ordinaires et de Fantai-
sie, pour Hommes, Femmes et Enfants.

Convenant particulierement pour I'’Automobilis-
me et les Sports de tous genres.

PENMANS LIMITED,

Fabricants de la

Bonneterie, des Sous-Vétements et
Sweaters “Pen-Angle”.
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LES RESSOURCES DU CANADA

Une lutte acharnée a licu actuellement sur le terrain éco
e entre les Etats-Unis et UAngleterre, I'a
« t du commer canadien
Les Américains, avec leur jerspicacité et leur esprit d'entre
| avantages offerts par les re

e. se sont rendu compte d
da &t o
naturelles mon encore développées du Lanada € OF

stock ' lavable, avee jabot de cOté, nouvean style Mo

et T Hall, des nouvelles maisons de

Toronto, qui fait une spéeialitd

Col

déle de la maion A une
de ce wenre de marchandises, et

lont la premidre annonce a’ commerce parait duns une antre page

de ce journal

compris ce que signifiait Faccroissement rapide G654 populati
D'un autre coté, I'Anglais, dont la qualite d n
affaires est d'agir en vertu de principes conservateur it
Wil a négligé d'établir sa suprématie commer jale au Canada

pendant qu'il en ctait encore
une expansion industriell

Depuis dix ans, le Canada a pri
et commerciale qui dépasse les prévisions des plus enthousiastes

pas accide
.

Cette expansion commerciale, ceper lant, n'e

e parait étre, au contraire, la condition permanente de la
on économique et le résultat des mesures sages adoptec

ir le gouvernement
Le moment ¢était appropri¢ pour fair naitre aun monde
entier les richesses incomparables que posséde le Ca da, L'En
cherche de hamps nouveaux dactivite, et le

e surpleuplée

doffre comme le territoire le plus  propice et le plus

a TLa
d'un tiers celle de tout le continent Fu
1

Canada
tageux superficic de ce territoire surpasse au mon

en, et sa population

faul

nest égale qu'a celle de Londres et de
La constructior jes ferrées transcontinentales a onvert

les immenses champs de Blé du Canada & une époque oit la
mmation croi lu blé dan Ay ait

élevé le prix d nementd le e

s pouvoirs d'ean § lopper

w au moi 00,00 cor
1 mation uclle de ton
vent permettre a lindustrie

canadienne de se deve v dans de ndity la mettant @
méme de wenir favor nent la concuirence avee tout autre
pays de l'univers
( ressources devraient étre l'objet d'une séric wttention
le la part de tous cenx qui teressent n du D
minion. Le petit ¢ peut ter indiffér L ces
wderat \ t ctrangere 1libr budge ma
indust | perspicacité d ) it eil, doit
e | uper « litions qui intéressent rocom
mer du Canada
La populat wadienne assiste aujourd’hui
solant lui de voir | homme Taffaur l Frats-Uni
et de 'Angleter rendre compte des avantages que peuvent
len Trir 1 i mpara 1 Canada, Le \ et
! sssez it leurs p
P wvernements a fai les instance
1 i afin d'obt r wille
Ce résultat doit réjonir tous ceux qui ons & coenr les meil
leurs intéréts du Canada, Mais, tout en « want avec plaisir

prospere pour exciter la convoitise de

que notre pays est a

Jemandent la réciprocité, il ne

autres nations, au point ¢
faut pas oublier que ces conditions imposent une respon abilit
| est du devoir des hommes d'affaires canadiens, 4 Texe nple

des hommes d'affaires américains et anglais, de faire connaitre

an gouvernement canadien ce qui, dans leur opinion, serait le
plus avantageux pour assurer la continuité des progres du pa
La question est d'une importance telle qu'elle mérite d'étre

traitée an veai point de vue des intéreets commerciaux du Do
minion et en dehors de toute considération politique. Nous som
wes fiers que les divers pays nous fassent les propositions daf
faire mais nous demandons & nos hommes d'Ftat, 4 tous no
industriels et a tous no mmergants, de les (tudier ave 1l
et impartialité, de les accepter ou de les rejeter, suivant qu'elles
seront jugces étre faie 1 non dan meilleur intérét du com
mer inadien, en it toujou mpte du fait que nous
voulons que 1 indnstric nadienn nent prosperes, et gque
wermanence de leur sueces 0 it jamais mise en danger
e now 1 que n nmvrier nadiens tronvent toujours
a n emnloi rémunératenr qui leur assure une aisance et
1 t onnable que nons voulons que nos commer
l r ot. dans 1a distribution de la marchandise, un profit
en rapport avec wne connaissance pratique et technique de lenr
tat. du capital investi et du travail qu'ils font pour le serviee
1 public: que 1 ule qn tons les intéréts canadien
entendent entre ¢ 1e facon que chacun, dans sa sphére re
pect |  micux & \ t de son énergie pour
nrer le bien-étre de la communan

Les Compagnies d'Express réduisent leurs prix. T
’ ient teen instruction de !

( ' 'l 1oavan
Con i Chemins de Fer d iser Teurs ! "
stored wn Bowvess tablean de lenrs tnux, ) 1¢ sont d
| 1 P " “levé
1 ont 1 nr la distm la y ieur des 1
1et f nt principaleme les paguets pesant moin
d 100 Ivre
I.a limite de la livraison d ts, dans les pl
tres, t e Montréal et Tore L aussi
¢ prend pratiquement la municipalit
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; Vétements d’Enfants de Premier Ordre,

Grandeurs pour enfants de deux a quatorze ans,

g
&

MODELES Notre ligne
i EXCLUSIFS intéressera
: ’ i le marchand qui
| AJUSTAGE recherche
PARFAIT
I des vetements
I d‘un type milleur
N | GONFECTION

que ceux

y | LA MEILLEURE

faits jusqu'alors

f PRIX -
|' MODERES Canada.
| — .

Les échantillons de printemps sont maintenant entre les mains
de nos voyageurs.

Représentant a Québec: A. F. BLAIR, 47 rue St-Jean, Québec.

MANUFACTURES PAR

FLETT LOWNDES & CO., LIMITED,

DEPARTEMENT DES VETEMENTS,
142.144 RUE FRONT OUEST

TORONTC,
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De la Manufacture aux Consommateurs.
Commandez vos GRAVURES directement.

Travail en tous genres et pour tous les usages.

Dessinateurs,

Sraveurs,
Clectrotypie,
Stereotypie.

e

Gravures sur Plaques et impressions de Cartes de
Visite. Matrices en Acier pour Travaux en Relief.
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] The Standard Engraving Company
302 rue Lagauchetiére Ouest, . MONTREAL.
%
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S asus TISSUS ET NOUVEAUTES

EMPLOYEZ CES VIGNETTES ATTRAYANTES
- DANS VOS ANNONCES DES - -:-

ETOFFES A ROBES
DE PRIESTLEY

POUR L'AUTOMNE PROCHAIN.

| Ce sont de jolies petites vignettes—représen-

| tant les styles les plus attrayants en Manteaux

‘ 23 et Costumes. Elles aideraient certainement a

J *‘ ; \ attirer I'attention sur vos annonces. Nous les
‘ fourniss- as gratuitement sur demande.

En ce moment, nous faisons de fortes expédi-

tions d’Etoffes a Robes de Priestley pour

I’Automne.

| il I#  SANDOWN POUR COSTUMES.
il P¥  VELETTA EN LAINE.
AMBROSE EN SOIEET LAINE.

|
! Partout les marchands deviennent de plus en
i ‘ | . en plus convaincus de la supériorité sans égale
| m des Tissus de Priestley.
Envoyez dés maintenant vos demandes de
[ Vignettes.

MONTREAL

Seuls agents pour les Etoffes a Robes de Priestley. )
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