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LEAt PERRINS
iESAUCE ait

BY RoYAL WARRANT. BY ROYAt. WARRANT.

LA SAUCE WORCESTERSHIRE D'ORICINE ET AUTHENTIQUE.

" En Faveur dans tout l'Univers"
....... depuis plus de-7-0 ans, pour Poisson, Soupe, Gibier, Volaille,

ERSH Côtelettes et Rôtis. Pour protéger vos intérêts, la signature de

Lea & Perrins est en blanc sur l'étiquette rouge et en noir
sur l'enveloppe extérieure.

Cherchez ces deux signatures.

j .J. M. BOUCLAS & CO.
. .MONTREAL.

Agents Canadiens.
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LE PRIX COURANT

IL N'Y A QU'UNE SEULE MARQUE

qui satisfera le désir de toutes les

classes de votre clientèle pour les

fèves au lard. La cuisson conve-

nable de fèves de la plus haute

qualité, jointe à ce qu'il faut

exactement d'ingrédients pour

leur donner de la saveur, a fait des

Fèves "Simcoe"Cuites au Four
un mets populaire auprès de toutes les classes de la société
ainsi qu'auprès des masses. Une Meilleure Qualité à
un Prix Moindre."

Les Fèves Cuites au Four remplacent avantageusement
les pommes de terre qui sont à prix très élevé en ce mo-
ment. Malgré le haut prix des Fèves Blanches, celui des
fèves en conserve n a pas été avancé, et les amateurs de ce
produit sain continuent à être satisfaits.

"Indications Précieuses sur l'Emmagasinage des Conserves."

Tel est le titre d'une petite brochure intéressante envoyée

gratuitement sur demande.

DOMINION CANNERS LIMITED, HAMILTON
ONTARIO.

FN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ "LE PRIX COURANT"



LE PRIX COURANT '

MACARONI, VERMICELLE, SPAGHETTI.

L'ETOILE
Vendez-vous une quantité satisfaisante de produits alimentaires ? Si non, cela peut être

dû à ce que vous ne mettez pas en stock la ligne qui convient,

" L'Etoile " donne Satisfaction
et nous vous conseillons fortement de mettre cette ligne en évidence dans votre maga! in

ou dans votre étalage en vitrine. Le paquet a un aspect riche et les Marchandises ont

un goût encore plus riche.

Ecrivez pour obtenir des renseignements.

CIE FRANCAISE DES PÂTES ALIMENTAIRES.
6.9 RUE HARMONIE, - . MONTRÉAL.

D U IVA<RNT Iv'EVA-UL ANATION DUJ DE V ENDNT1

SI00OOOO,COnsOO
DE PROFITSIFURENT.FAiTS.SUR LES TRANSACTiONS IMMOBILUERES DE L'OUEST PENDANT L'ANNEE I1900.

Etes-vous de ceux qui savent participer aux benéfices énormes pou-
vant résulter dans l'avenir des propositions qi vous sont faites par vois
amis de l'Ouest ? Ou bien de ceux ui négigent ces conseils? Autre-
ment dit, êtes-vous celui qui sait profier de chance qui s'offre à lui?
Ou l'infortuné qui n'a pas aut de décision pour la retenir au passage ?

On admire ceux qui peuvent dire! Il1i y a 5 ou Io ans j'ai 'lu la
chance d'acheter telle propriété à son ou $50 et maintea elle vaut

10î,0oo. .Mais, on se moque de ceux qui tiennent ce prpd dans ces
ermes; "d'avals pu acheter et gagner cette grosse somme. "

Voulez-vous être celui qui dans 5 ans pourra dire qu'il a eu la chance
d'acheter à Poe, Alta., un lot de terrain de $5o ou Stoo dont la valeur à
cette é ne sera de 1o000 ou 10,000?

Dépchez-vous d'enfJaire l'acquisition rndant l'année &9i.
Poe est destiné à devenir un Important

oentre commeroial.
Poe est situé sur la ligne principale du chemiu de fer du "Grand Trono

Pacifique" entre Edmonton et Saskatoon.Cette ville se trouve dans une des
plusi jolies contrées fermières de l'Ouest Canadien. Tout l ys est habité
par des fermiers en pleine pros ité et deviendra par co- ent le centre
du marché pour le nord de l'A tberta. La région de Poe possd de riches
mines de houille et est située à troximité de rivières, de lacs et d'immenaes
forets dont l'accès est proche et facile Ces ressources naturelles assurent

_ ceux qiy résident un coût de ve très bon marché, ainsi que activité
commerciae i ntensive, les deux éléments essentiels à l'édification d'u-
ne gade ville.ne ra . Poe , centre manufacturier.

L'emplacement de la ville et des territoires contigus se pte admira-
blement la construction de grosses usines et I ani u de dvaste

entreprises deqeqeepc e ta ca e soteaée sitn un gad nom-

bredovriers. Les rivières et les lacs y fournissest l'eau en ao ndance
les champs riches en houille, et les foi ets très fourutes lui assurent un
combustible peu colteux et un matériel de construction bon marché ; les
terres de fermes produisent des denrées abondantes, tous produits qui
contribuent à la facilité de la vie. La ville est située sur la ligne princi-
pale d'un chemin de fer transcontinental, mettant a la portée de tous
les plus grandes commodités de transport. En un mot, tout concourt à y

assurer une main
COUPON DE RENSEIGNEMENT d'oeuvre pen c fiteu.

Mseseurs--Arnt 'intention d'aoheter une pris se et parconséquent
PrIMét6 dans P1E, At@., veuilles m'adresser s.v.
P. d'mplnformatio ve pion et liste des ,
prix Vous m'obligPrAA. 66

Votre dé""n THIE
M ........ t ...••••••••••••••.... •••••••••••••... ·.

......t..E......---- ••.···.................. POR TAGE a»e

a faire de Poe un des plus importants centres manufacturiers de l'ouestL'emplacement de Poe fut lancé récemment sur le marché et déjà plusde 2oo lots ont été vendus et meme revendus avec d'importants bénéficesLa lu ces lots furent achetés par des représentants d'hommesd'a ai u canada qui dès maintenant profitent de leuor prévoynce et
de leur perspicacité.

auL'emplacement de l ville est élévé et par conséquent très propiceau beon dla construction.
La chanoe

que nous mettons à votre portée sera sans effet pour vous, si vous ne pos-sédez pas asses de décision pour agir.Vous pouvez être très instruit, jouir d'une belle intelligence, lire une
quantité de livres, voyager beaucoup et rencontrer mille moyens de fairefortunes; ei vous n'avez pas la décision pour mettre en pratique les concep-tions de votre jugement et de votre intelligence, toutes ces qualités envia-bles ne vous serviront de rien, elles seront sans effet.

Les lots de Poe sont de merveilleux placements aux prix actuela.
La ville est appelée à erottre rapidement.
Profitant de termesde paiement fpeiles il vous est aisé d'acheter, et aivous n'achetez pas immédiatement c est parce que vous manques de déci-sion et vous n'égalerez jamais les hommes riches, entreprenants et intel-ligents que vous admirez.

La vente par ''Titres Terrens".
Nous vendons les terrains de Poe par le Système des "Titres Torrens";

cette méthode comporte la garantie du Gouvernement et offre par consequent toute sécurité.
• Prix et termes de paiement.

Les prix des lots sont de $50 à $son et ils peuvent être achetés à terme,
un dixième comptant, et Ja balance en dix huit paiements mensuels
égaux ; ou, le quart comptant, et la balance en dix, douze ou dix-huit mois.

Renseignements.
Fous avons établi une circulaire documentée, donnant tous les rensei.

gnements désirables concernant la ville de Poe et son avenir, avec planmentionnant les lots à vendre. Si vous désirez recevoir cette circulaire
intéressante et détaillée, veuillez couper le coupon de renseignement au
coin de cette page et nous l'adresser par la p"ste, nous y répondrons
1:ar retour du courrier.

.,oe est une belle ville nouvelle où tout commerce ou autres profes-
sions peuvent être assurés du succès,

WALCH LAND CO."
Ventes de terrains à cultiver ou à bâtir,

. CORNER FORT STREET, - WINNIPEî O, CANADA.

làJ



Dans la liste qui suIt, sont comprises
noire, ont l'agence on la représentation dii
d'après les derniers renseignements fournisp

WALTER BAKER & CO., LTD.
La U%.

Chocolat, Prime No
i, bte 12 lbs., pains
deilb. et ilb. ...o0.35

Chocolat à la Vanille,
bte de 6 lbs..o.44

German', Swcet, bte
de 6 lbs... .. .... o. 26

Breakfast Cocoa, bte
de z/5, 1,j et 5
lbs. ..... ..... 41

Cracked Cocoa, bte
de J lb., bte de 12
lbs., Ex. sac de 6
lbs. .... .... .. .. 0.32

Chocolat sucré, Ca-
racas bte de 6lbs.0.32

pRegWsered Falcon Cocia (Soda
Trade-Mark chaud ou froid), bfes

de ilb. .. .... .. o3
Caracas Tablets, zoo paquets la bte

5 noués ensemble.. .. ..... - .00
Chocolat sucré, Auto, bte de 6 lbs. 0.32

Ces prix sont F.O.B. Montréal.
BRODIE & HARVIE

Farines préparées de Brodie la doz.
Red XXX.....pqts de 6 lbs. 3.10
Red XXX.....pqts de 3 lbs. x.6o
Crescent..... pqts de 6 lbs. 2. 9Ç
Crescent.....pqts de 3 lbs. i. Sc
Superb......pqts de 6 lbs. 2.70
Superb......pqts de 3 lbs. 1 .40
Buckwheat....pqts de 3 lbs. i.6o
Buckwhcat....pqts de 6 lbs. 3.10
Griddle-Cake . .pqts de 6 lbs. 3.10

LE PRIX COURANT5

uniquemient les -mrquée ipiese de marchandises dont les maisons, Indiquées en caractère
!cte au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-menies. Les prix Indiquée le sontai lem agents, représentantsl ou manufacturiers eux-mêmes.

Caisses contenant i doz. paquets de 6
lbS. OU 2 doz. paquets 3 lbs., 20c chaque.
LA CIE. C.-H. CATELLI. LIMITEE,

Montréal (Canada)
Pâtes Alimentaires marque Hirondelle.

Vermicelle, Macaroni, Spaghetti,
Loquilles, Petites Pâtes assor-
ties, Graines de melon, Ani-
maux, Etoiles, Alphabets, Al-
phabets Middle, caisses de 25
paquets de i lb. .. .. .. .. .. . 6
caisses de 25 lbs., en vrac .. .0.5j

Nouillettes aux oeufs, caisses de
5o paquets J lb. .. .... .. ....o.o6

Nouillettes aux oeufs, caisses de
10 lbs., en vrac .... .... ... o.o6

Lasagnes, caisses de c, Iba., en
vrac...........o .o6

Pàtes "Marguerite" tous les-gen-
res précédents, en paquets seu-
lement..........0.05

L. CHAPUT, FILS & CIE.
Montréal

Thé Noir Ceylan "Owl" La lb.
No 5. 1 lb. 30 lbs. par cse.....20C
No 5. J lb. 30 lbs. par ce.....21C
No io. i lb. 30 lbs. par cse.....26C
No ici. J lb. 30 lbs. par cse.....27C
No 15. 1 L 30 lbs. par cse .... ... 32C
K o îS. J lb. 30 lbs. par cse.....33C
NO 30 1 lb. 30 lbs. par cse.....40C
No 0 3. J IL 30 lbs. par ce.....41C

Thé Vert Ceylan "Owl" La lb.
No 5. 1 IL 30 lbs. par cse.......ac
No 5. 1 IL 30 lbs. par cse.......1c

Conserves
Viandes assorties.....
Compressed Corned Beef..
Compressed Corned Beef..
Lunch Ham.......
Lunch Ham.......
Ready Lunch Beef. là $.o
Geneva Sausage.. il 8.50
English Brown.. la 1.90
Boneless Pigs Feet. là 1.90
Sliced -Smoked Beef is 1.50
Roast Beef .. .. .... l 2.00
Ready Lunch Loaves, Veau

J ambon, Boeuf, assortis..
Dito..........
Boeuf Boulli*..'.....

La dos.
2.00

la 8.00
sa 34S
la 8.25
39 3.00
as 3.00
88 4.85
se 3.15
28 3.15

28 3.35

Il: ':
la 2.00

SAIADAT LTHE DE CEYLAN
CEYLN TEAbsolument le meilleur

sert à soutenir la renommée non surpassée dont jouit le thé

Pour donner 'pleine satisfaction à vos clients, vendez leur du th' SALADA ".Chaque

sorte est de la qualité la plus fine qu'il soit possible d'obtenir, qualité absolument uniforme.

N'oubliez pas que la vente de ce thé est garantie.

66S-ALADA99 TEA COMPANY
MONTREAIL.

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

bWI~W'U7iCaisse, 6o paquets de 1

ll.JlCaisse, i20 paquets de i
lb., $3.00.

~Ž~i~ O D~SJCaisse, 30 Pqti. I lb. et
de 6o pqts. è lb., $3.00.

Caisse paqpuets de Sc,, contenant 96
paquets, $3.00.

CIE. CANADIENNE DES PRO-
DUITS AGRICOLES

Montréal -

Lait Laurentia, 48 can. 8 oz... 4.00
Li;. Laurentia, 48 can. iii oz... 6.00
Crème Laurentia, 48 can. 8 oz. 6o

WILLIAM CLARK
Montréal
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Pour Mesurer I'Kuile

Adoptez notre système automatique. Vos habits ne sentiront plus l'huile, votre
plancher sera toujours propre, vos produits ne seront plus imprégnés de cette odeur désa-
gréable, vous ne gaspillerez plus d'huile, vos mains seront toujours proýýs vous ne ferez
plus attendre vos clients inutilement. Le

Système Bowser
pour mesurer flHuile

Vous garantit tout cela. Notre réservoir peut être placé en dessous de votre comp-
toir, et le robinet cxi dessus ; à l'aide d'une manivelle que vous tournez, l'huile est versée
directemient dans la canistre du client. Vous pouvez miesurer n'importe quelle quantité.
Un indicateur vous montre en tout temps la quantité d'huile qui reste dans votre
réservoir. Conditions faciles, un certain miontant comptant, et la balance à tant l:ar mois.
Grandeurs assorties. Prix variés.

Demandez notrj- brochure gratuite. Berivez en Français.

S. F. BOWSER & CIE Inc.
66-68 Avenue Fraser, TORONTO Ont.

Boeuf Bouilli........2s 3.35
Boeuf Bouilli.........6i 13.0o

Pork and Beans, sauce tomates
Pork and Beans, sauce tomates
l'ork and Beans, sauce tomates

boites plates .... .... ....
Pork and Beans. boites hautes

sauce tomates .. .... ....

-okadBas li
Pork and Beans, Plain
Pork and Beans, Plainbie
plates...... ..

Pork and Beans. boites hau-
tes, Plain... ....

Pork and Beans, sauce Chili.
Pork and Beans. sauce Chili.
Pork and Beans, sauce Chili.
Ox Tongue... ....
Ox Tongîe.......
Ox Tongue.......

1ÎcVeal.......
&lès daÈillon....

Gelées de Bouillon. ...
Potwe Met

15 0.50
18 0.50

33 1.00

33 1.25

18 0.50
2S 0.90

.3 1.00

0.50
0.90

I1.00

10.00
s12.50

s 3.00
I j-- s
I 10.00
La lb.

Hiam, Tongue, Beef and Veal
*8 0.50 is 1.00

Tongue, H-am and Veal ... s4 JS 120
IS $1.25, 2S 1.95, 3s 3.00, 454oo, 5s 5.oo

Pàtés de .FQie. ... is 0.90
Pâtés de Foie........h 1.35

Soupes ta diz.
Chicken....... .. pqts 1.10
Chicken...........qts 3.00
Muitlligatawnlay, Oxtail, Kidney To-

mato:, Vegetable, Mock Turtle,
Consommé, Pois.......pqts 1.oo

Dito............qts 2.00
Mince Meat La doz.

(Tins fermées hermétiquement.)
Is,' $î.2ý; 2S, 1.95; 3s, 3.00; 4s, 4.00; 55, 5.
PIum- Pudding

Anglais . .. is 1.5G

P!um-Pudding
Anglais . .. 2S 2.00

Boeuf fumé en tran-
ches "Inglass".............*5 1.50

Boeuf fume en tranches "in--
glass"...........is 2.10

Boeuf fumé en tranches "in-
glass" . IS 3.35

J. M. DOUGLAS & Co.
Montréal

Bleus à laver
La lb.

"Bleuol," boites
10 lbs., So pqtu-de 4 carrés. s

a "Sapphire,"
btes de 14 lbs.

pqts de J lb.

"~Union," boites
de 14 Ibm., pqta

WM. H. DUNN
Montréal

Edward's Soups
(Potages Granulés, Préparés en Irlande)

Variétés: Brun - Aux Tomates --
Blanc.
Paquets, 5c. Cartons i doz, par
carton............$0.45

Paquets, Sc. Boites 3 doz. chaque
(assorties), par doz. .... ... 0.45

Paquets, Sc, par doz. de bandes
de 5 ch2que..........2.2;
(ou en boites de 4o bandes

$7.50 par boite.)
Canistres 15c. Boites 3 doz., gran-

deur, 4 oz., par doz. .. ...... 1.45
Canistres 25c. Boites 2 do:., gran-

deur, 8 oz.. par do:. .. ......2.35
The EDWARDSBURG STARCH CO.,

Ltd., Montréal.
Sirops de Table.

Marque "Crown".
Quarts '(700 livres) .. ..... lb. 0.031
i quarts (350 livres),.....lb.* 0.03i
J quarts (175 livres).....lb. 0.031
Seaux de 381 lb.....le seau '.75
Seaux de 25 lbs.....le seau 1.25
Canistres 2 lbs., 2 doz. à la caisse 2.40
Canistres 5 lbs., i doz. à la caisse 2.75
Canistres Jo Ibs., 1 do:. à la caisse 2.65
Canistres 2o lbs., J do:. à la caisse 2.60

Marque "«Lily White".
Canistres 2 lbs., 2 doz. à la caisse,2.65
Canistres 1 lb% i doz. à la caisse 3.00
Canistres toI bs., à doz. à la cse S.40
Canistres 2o Ibs., i do:. à la cse 2.85

Marque "Beavcr" (Goût d'Erable)
Canistres 2 lbs., 2 doz. à la caisse-*.3.5o
Canistri:s lh Ib. doz. à la C8w'"s,-*4. 00
Canistres ic Ibm., i doz4 à la caisse 3.9
Canisties 2o Ibo., 1 doz. à la caisse 3.90
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AFFICHES

Les affiches représen-
euit. pour la publicité,
a grosse artillerie à tir
apilUe : c'est le moyen

plus sûr, le plus

P(oIpt et le plus éco-

I lique de forcer dans

retranchements la
ntale de gros ou de

tail, en créant une
mande de la part du

'1blic.

NOTRE SERVICE

Nous plaçons plus de
75% des contrats d'affi-

chage faits au Canada.

Notre champ d'action
est le Canada, d'un
océan à l'autre.

Nous dessinons, im-
primons et posons des

affiches pour les annon-
ceurs les plus impor-
tants, les plus PROS-
PÈR ES du Canada.
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Empois de buanderie La 11b.
No 1 Blanc ou Bleu, cartons 3 lbs. o.o61
No 1 Blanc ou Bleu, cartons 4 lbs. o.0o61
No 1 Blanc, barils .... .... .... o. o6
Canada- Laundry (cse de 4o lbs) o.0o51
Silver Glass, btes à coulisses.6 lbs. 0.07à
Silver Glo~ss, Canistres de 6 lbs. 0.071
Kegs Silver Glass gros cristaux o.o61
Edwardsburg's Silver Gloss, pa-

quets chromos de i lb. .. .. .. .7
Bensorn's Satine, cartons de i lb. o.o7i
Canada White Gloss, qpts de i L o.06
Benson's Enamel par caisse de

40,lbs.......... . 0
Benson's Enamnel par caisse de

20 lbs........... .. 5
«ýCelluliid-

Boites contenant 45 cartons, parcaisse3.6o
Empois de cuisine

(Boites de 20 lbs., ic en plus par livre).
W. T. Benson's & Co., Celebrated pre

pared Corn.
Boites de 40o lbs....... .. 71

Canada Pure Corn Starch
Boites de 40 lbs...... .. 0

N. K. FAIRBANK COMPANY,

Montréal

Prix du Saindoux
imunekLComnPosé, Marque

BOAR'5 HEAD.* F.
0. B. Montréal.
Tierces. .. IL o.o91

Seuxenb Tiinettes 6o

Seux n bis,20lbs....1.93 1.98
C$pu.di.reg, 2 b.1.83 1.88

C ^sss 3 lbs......... .ot
-Caisses, 5 lbs..........o. loi
Caisses, io lbs.........o. loi

F. W. GILLETT COM-
re PA'NY, LIMITED.
Toronto, Ont.

ÂVI5.-1. Lu prisx cotés dascete list
son pormrchandises aux pointa de
distribUo d ro dn Ontauio et
Québe..excePté à où des listes spécid-
Jodo priz plus élevés sont en vigueUr.
et il. sont, sujets à varier sans avis.

Levain en Tablettes
d'Royal."

Bottes 36 paquets à
6o . . . la boite 11.15
Lessive en Poudre de

Gillett
La cse

4 doz. à la caisse 13.50

3 caissea . . 3.40

5 caisses ou plue 3.35
Poudre à Pite "Maglc"p
Ne contient pas d'alun.

La doz.

BAK1 
C

pu DfF

6doz. de
4 doz. de 4
4 doz. de 6
4 doz. de 8
4 doz. de 12-
2 doz. de 12
4 doz. de 16
2 doz. de 16
1 dos. de 2J
& doz. de 57

1 0.50
0.75

*1.00
1.30

2.25
2.30
6 .00

2 dos. de 6 oz. à
1 dos. de 12 os. la ci
1 dos. de 16 os. 16.00

Vendue en canistres seulement
Remise spéciale de 5% accordée sur les

comimandes de 5 caisses et plue de la
Poure à Pite "Magie#-

6soda &,Magie"s La c"",No. 1 caisse 60 P'qts de 1 lb, . . . 2.85
6 caisses . . ...... . 2.76

No. 2 caisse 120 pqts de %lb . 2.86
5 caisses .. .. .. 2.76
No 3 caisse

30 pqts. de 1 lb.
~~ et 60 pqts. de J lb.J

5 caisses .. .... 2.'.5
~ No. 5 caisse

100 pqts. de 10 oz. 2.90
5 caisses. .. .... 2.SO

4 doz. pqte., 1
2 doz. pqts., J

Crème de Tartre de
«"Glllett"

La doL.
1 lb. pqts. (4 doz. dans

la caisse) . . . . $1.00
J lb. pqts. (4 doz. dans

la caisse) . . . . 2.00

La cse
lb.. . fasso- ,0
lb. . s. ) 80

J lb. canîstres rondes, avec couver-
cles fermant à vie (4 doz. dans la
caisse) ......... 22

1 lb. canistres rondes, avec couver-
cles fermant à vis (3 doz. dans la
caisse). .. ....... 4.1f

La ib
5 lb. canistres carrées (,4 doZ dans

la caisse) *.... *...0.33
10 lb. bottes en bois. .. .. .. 0.30à
25 lb. seaux on bols . . . . . O .301

100 lb. barils .. .. .. . . .... 0.28à
8601lb. barils . . . .. . . . . . .. 0.28

L'Epicier qui peut fournir et qui
pousse la vente de

est sûr d'ach2.nlander snmginedesatisfaire
-ses clients. Voue savaz que dcs clientq satisfaits si-
gnifient pour un bon coin rerce-d'Succès", et le succès
veut dire de l'argent. àlettez Snap bien en évidence
et offrez-le en vente, et vous apprécierez alors notre
enthou.4iasme au sujet de ce merveilleux nettoyeur

mains-il enlève des mains de
toutes sortes de malpro-

preté, la peinture,
la graisse, le

goudron,

etc.

'vSnap Co.
Montreal, de Que.

BOITES EN FER-BLANC-
Unies ou ornementées pour

empaqueter :

'La Poudre à Pâte,
les Epices, le Café, le. Thé,

le Saindoux, les Viandes,
ou

tous autres pro-
duits alimen-a

taires.
Vous devriez vous procurer nos prix avant de placer

vos ordres.

AMERICAN CAN COMPANY
MONTREAL, HAMILTON.
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La Cuisson dans les Sacs en Papier £rmattne.
(MARQUE ENREGISTRÉE.)

est devenue une des nécessités d'une cuisine bien ordonnée.
LES SACS ERMALINE sont en usage général dans toutes

les parties du monde et changent en une étude intéres-
sante la corvée de la préparation des repas.

Questionnez votre marchand en gros à ce sujet-il vous
renseignera ; bien mieux, demandez-lui un échantillon

et faites-en un essai vous-même.

Quatre minutes d'expérimentation valent mieux que trois

colonnes de description.

EN ECRIVANT AUX ANNONÇEURS, ÇITEZ "LE PRIX CVRANT



10 LE PRIX COURANT

Un Compte Complet
Voilà ce que donne à ses clients, après chaque achat, le]

marchand1 qui emploie un appareil McCaskey à Enregistrer les
Comptes.

Au moment de la vente, le marchand qui enîpl .e e Système McCaske\
-Graviiy Account Register-inscrit et totalise chaque compte jusqu'à date

Il supprime toute la comptabilité inutile (inscrip.tion sur un livre et réîiti-
cription sur un autre , empêche les erreurs de compte et les discussions
avec tes clients, parce qlue chacun de ceux-ci a la même copie de son compte
(lue le marchand, dle la même écriture ;il évite l'oubli des inscriptions en
compte, c'est-à-dire l'inscription dans les livres des marchandises vendues
il recouvre son argent automatiquement et plus rapidement que ne pourrait
le faire toute agence humaine ;il a une limite automatique de crédit et est1
protégé contre la perte d'assurance en cis d'incendie, parce qu'avec le sys-
tème McCaskey, la preuve de la perte peut être fournie en une heure dle
letemps, à la satisfaction d -tout vérificateur.

Soixante-dix imille détaillants emploient le système
f4cCaskev et nmous disent qu'il rembourse plusieurs fois
son prix au cours de la première année de son installation- Ukne seule C[hS Sans teneur

N'attendez pas que votre concurrent ait installé le E crlure. e e l1 tde livres.

sy&tème MIcCaskey. Il serait trop tard. Agibsez maintenant. Une lettre ou une carte postale vous procurera des rensei-
Faites plaisir à votre clientèle en lui donnant un compte com- gileients sans que vous s(.yez obligé de faire un achat
plet a.vec chaque achat, supprimez la tenue <le livres inutile et Ou bien, découpez cette annonce-. mettez-y Votre signature
renseignez-vous davantage sur vos affaires, moyennant moins et votre adresse, et Dnu saur1nrs que vous désirer des rensei-
de temps, de travail et d'argent. griements.

]DOMINION IREG;ISTE".&nSfR CO-, I1 iMITED.
90 - 98 rue O ntario, Toronto, Canada. ge.d-,tusls

519- 21 or Prdae xchange, Manchester, Angleterre. prniae viles.
Manufacturiers de Carnets de Vente de SÛ ret! à double et triple expfdtion et de carnets s tapies au carbone dans toutes les variétés.

R. W. HOCO, agent pmovinotal, Sherbrooke, Que.

-GOODALL, BACKHOUSE & CO.,
Leeds, Angleterre.

-CHARLES GYDE, Agent pour le Do-
minion du Canada.

Sauce Yorkshire, Bout. J pt., doz. 1 .65
Sauce, nmarque "Boar", Bout. J Pt

*.........................doz. o.75
Riz pulvê:risé, pqts î lb. et i IL, lb 0.07

-1-écule de pomme de terre, pqts i
lb.............I). o. oi

OUNN, LANGLOIS & Cie., Limitée
Montréal

Prix du saindoux

EASIFIRST

Ti'erces.. .. ... 0.09
Tinettes 60 11)5. 0.091

Seaux en bois, 20 lbs...... .... o
Chaudières, 20 lbs..........75
Caisses, 3 lbs......... . 0.10
Caisses, 5 lbs........ . 0. 10
Caisses, 1o llbs........lb. o. ici
Pains moulés d'une livre .... ... o. loi
HUDON, HEBERT & Cie, Limitée,

Montréal
Savon "Bon Ami".

Caisse de 3 doz... .... ... la doz. i . 19
En lots de 5 grosses .. la grosse 13.40

Pâtes Alimentaires
Macaroni, Vermicelle. Spaghetti,

Nouillettes, Coquillettes, Alpha-
bets, Pàtes assorties, Coudes,
Paquets d'une livre ou vrac.
caisses 25 livres.

en pqts en vrac
Marque "Gazelle" I.. b. o.o6 0.oo
Marque "Talbot Frères" lb. 0.071 0.07
Marque "4, Colirtine & Cie"

F. O. B. Montréal.-Net 30 jours.
Produits de la maison Talbot Frères,

Bordeaux.
Pois Verts Français, caca ioo btes de

de Soo grammes, soit, 18 ozs.
La cite

Extra Fins........... .. 00
Fins..............15.00
IMi-Fins............12.00
M~'oyens...........11.00
Petits Pois............. 00o

Champignons Français , c ses ioo btes
de Soo grammes, soit, 18 ozs.

Extra.............$22.00
Premier Choix......... ... 0
Choix..............17.00
HôÔtel .............. 13.00

Olives Espagnoles Queen.
La doz.

Bouteilles 64 Oz., caisses i doz,. $8.75
Bouteilles 36 oz., caisses i do:... 5.00
Bouteilles 2o oz., caisses i do:... 3.50
Bouteilles îo oz., caisses 2 do:... 2.10

Huile d'Olive Extra surfine, bouteilles
craquelées. . 0L s

Caisses 12 litres .... ........ . 0
Caisses 12 demi-litres .... ..... 6.00
Caisses 24 quarts de litre . ... ... 7.00

Huile d'Olive Extra Surfine, en canis-
tres La cse.

Caisses 48 canistres d'un huitième
de gallon...........$16.oo

Caisses 24 canistres d'un quart de
gallon.............15.00

La canistre
Caisses, 12 canistres d'un demi-

gallon .. .. ................ -
Caisses 6 canistres d'un gallon.. 13.50
Produits de la maison Alexander Cairns

& Sons, Paisley, Ecosse.
En flacons de verre de i lb., fermeture

bçrmtiquç patgntiç. çiu .a4;

Confitures de Fraises, Framboises, Cas
sis, Gadelles Rouges, Groseilles, Abri-
cots, Pèches, Reine-Claude (Green-
gage), Prunes de Damas (Damson>,
Prunes, Framboises et Gadelles as-
sorties, la do:.........$2.10

Marmelade d'Orange Ecossaise,
caisse de 2 do:....... .i50

1lome-made Orange 2.10, Tange-
rine Orange 2.00, Abricots 2.i0,
cse de 2 douzaines.

Pèches .. ....... cse de 2 doz. -.240)
Figues et Citrons, Gingembre 2.40,

Gingembre et Ananjas 2.40, Fi-
gues Vertes et Gingembre 2.40,

IMPERIAL TOBACCO COMPANY
OP~ CANADA, Lfinited.

Cigarettes. Le 1,000
Richmond Straight Cut...... i; 00
Sweet Caporal.......... .50
Athlete..............
Old Julge.............
New Light (tout tabac)......8 50
Sub-Rose Cigarros (tout tabac). 8 50
Derby............. .55
Old Gold........... .30
Prince ............... 75
Sweet Sixteen..........5 75
Dardanelle (Turques) ordinaires 12 25
Dardanelle (Turques), bouts en
. liège ou en argent .... .... ... 12 50

Murad (Turques) bouts en papier. 12 00
Moguls (Egyptiennes), bouts pa-

pier ou liège.........12 00
Yildiz (Egyptiennes>.......5 oo
Yildi: Magnums (Egyptiennes),

bouts en papier, en liège ou en or -2o 00
Gloria . .. . .. .. . .. . .. 5 75
Empire Navy Cut........8 00
Old Chum............800
Gold Crest......... 6,00
Columbia (tout tabac)........1
Niobe (Turques)........ ...,
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Les e2onnaisseurs
APPRÉCIENT LES CELEBRES

PIPES "1PETERSON"1
Tous les marchands de tabac soucieux de leur

réputation devraient avoir cette marque en magasin.

Seule et unique maison au Canada réparant et fabri-
cant les pipes et articles de fumeurs en tous genres.

Propriétaires des

SARQOIS BIEN CONNUES

Mý- Seuls dépositaires des Tabacs et Cigarettes
-RNN11 de la Régie Française.

GENIN. TRUDEAU&GOIE
22 RUE N0T143E-DAME OUEST, - M MONTREAL.

COJNS5
La ie. Canadien]

A cau.se de sa. cllentè
zr AVEC

De (&utes les conal
Beurre,
Siroà d'trable,

ïï 13 RUE .1

IGNATION Se PAPIER

ne de Produits Agicoles, MIMEOGRAPH
LIMITÉE,

le nombreuse et choisie, dispoera Demnandez à votre LIBRAIRE

SAVANTAGE 1; mrarque "Nortbern lilis," qualité
guatiofli qui lui seront faites de supérieure pour PAPIER A

I Oeufs, COPIE
I Sucre d'Erable, Manufactur6o Par la

romage, etc.
toujour faite san délai.Co pgi de M uln
;md.e do Produb icoes DUk NORafle D M uln
BT-PIERRE, MONTREAL. 28reS-al otél

IMal 18-4010.27ru tPalMoré.

EN. ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ %LE PRIX COURAN»

k

Réfléchissez
à ce que cela signifie que d'avoir des marchandises qui attirent la clientèle! Mettez en stock

-ET-

et vous augmenterez matériellemeut votre pouvoir sur la clientèle-

RE)WAT& eoaECSE
Distributeurs Canadiens :-Québec, Ontario, Manitoba et le NndOct :ouui& Ebbtt. 325 17A:fire Coristine, Montréal;

Halifax, N. B., P. K. Warren-; St.Jean, N. B., F. Il Tfippet & Co., VancêOuve-r, C. A., C. E. Jarvis & Co.
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La réputation des marchandises
Christie est un actif .pour
beaucoup d'Epiciers Prospères.

Considérez la réputation du mianufacturier
dont vous tenez les marchandises. Que si.
gni fie-t-elle pour vous, non en théorie, mais
eti espèces sonnantes ? l'eu de personnes au
Canada ý.ontesteront la supériorité des Bis.
cuit& Christie. Les épiciers expérimentés
nec le feront certainement pas Pourquoi
nie 1) ts laisser la répiitation des marchan.
dises Christie vous aider à faire de ieicl-
lettres et plus fortes affaires ? Les Biscuits
Christie font vendre plus que des Biscuits.

Christie, Brown & Co., Limited.
TORONTO.'

PROTEGEZ VOS CLIENTS
REMARQUE:

Un poisson portant une imitation de notre nom et
de notre marque de commerce enregistrée, c'est-à-
dire

Thistie Brand,
est mis en vente au Canada. Nous désirons attirer
votre attention sur le fait que toute personne se li-
vrant à cette vente est passible d'une poursuite au
criminel, d'après l'acte mentionné ci-dessous, ainsi
que. toute personne ayant de ce poisson en sa pos-
session.

CODE CRIMINEL 1902
CHAP. 29, SEC. 446 ET AL

Est jugé app iluer faussement à des inatchandi.
ses une marque, de c mmerce oit une marq ue, qui.
conque qui, sans t»a4sentitrnnt du propriétai re dela
marque de commerce at:pliqîte la dit.- marque de
comm'ii ree, ou une marque de commerce y ressemt-
blanst tellement qu'elle a pour but de tromper.

Est coupab e d'un délit tombant sous le coup de
la loi quiconque, dans une intention de fraude,

(s) Contref ait une marque de commerce, ou
(b) Applique faussement à des marchandises une

saht que de com me rce ou une marque ressent-
blant tellement à dune marque de commerce
qu elle a pour but de tromper.

Est coupable d'un délit tombant sous le toupilde laloi quiconque vend, ou expose, Ou a en sa posses-
sion pour les vendre des marchandises ou objets
auxquels une niaritie de commerce contrefaite ou
ulne fausse description commerciale est appliquée,
on auxquels une marque de commerce ou une mar-
que y ressiemblant tellement qu'elle a pour but de
tromper, egt fau-sement a ppliqunée.

ATHUR P. TIPPET & CO.§ Montréal.
Seule agents Pour les Hsddl.a les Ha1reng. Kippoed, eto..de la Marquis M'ISTLE"1.

SýEL
de Table et de Crè-
merle,

SEL
pour Salaisons et
Peaux Vertes,

VERRET, STEWART & CO., Lioeited
Commerçants en Sel.

MONTRÉAL.

SODA A PÂTE

"COW BRAN D"
Plus fort et plus pur que tout autre soda en paquet

ou en vrac, toujours uniforme et on peut y compter
entièrement.

PUR fiARANTI.

La garantie de la ménagère est dans la réputation
des manufacturiers.

La garantie de profit pour l' épicier est la popularité
du Soda à Pâte "'Cow Brand"' auprès de la
ménagère.

CHURCIi & DWIOliT, LIMITED.
MANUFACTURIERS, MONTRÉAL-

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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ISaindoux Composée

Reconnu comme le meilleur
*sur le marché.

Il n'en existe pas qui ait un
goût plus fin.

Son Prix est raisonnable.

THE

LAING PACKINC & PROVISION CO.
LIMJTED

Rue Milt a MONTREAL.
.11

I.

El le n'accepterait, comme prèsel t,
atIllul autre sel (Ille le

SEL WINDSOR
l> I' R LA TIA BL ,lrE LA CIMHIE

Elle sait que le Sel Widsr'est puîr
-(Iluaucune substance dInI téralite
i y vst ajouté e p our* ( nie l e se
coaguler et qu'i Id<onane une saveur
délicieuse aux aliinientts, au beurre et
au fromîage.
Elle sait aussi (Ili .acun autre sel
n'est 'tout ausi bon."

The Canadian Sait Co., Llmited.
Windsor, a Ontario.

P'aîl Mail (Turques).......8.So
Capstan (importées)......12.00

Tabacs à cigarettes. La lb.
l'uritan et B. C. No i , /I2S 1.00
Sweet Caporal......./13s i. 'g

tllète.. .......... /12S 1.05
Derby, boites fer-blanc * lb. 0.95

Tabacs coupés. La lb.
Old Chum.........105 0.79
Lord Stanley, Tins JIL . ..... 1.0
Meerscha.am.........s 0.79
Allîlete Mixture, Tins i et i lb. 1.35
Old Gold..........123 0.95
Seal of North Carolina ... 12S 0.95
Duke's Mixture (Cut Plug) o...082
Old Virginio, pqts i et i lb....0.72
Duke's Mixture (Granulated),

'/los Bags 5 Ibs. carton o.85
Bull Durham.

z/Jo bags,'l lbs. carton .. ...... 1.25
1/16 bags, 5 lbs. carton .. ...... 1.25

Old Virginia, pqts. i et i lb....0.72
Old Virginia, pqts. 1/16 lb.....0.72
Snap pqts. 1/12 et 1/6 IL....0.48
Caiabash Mixture, tins f et i lb. 1. 15
Calabash Mixture, tins J lb....1.20
Calabash Mixture, tins à ib....1.35
Capstan 1Navy Cut (importé) tins

è lb. Medium et Fort .... ... 1.33
Capstan Mixture (importé) tins

è lb. Medium.........1.33
Pride of Virginia (importé) tins

1/to lb. .. .. .. r . 1.33
Old Englisb Curve Ct; 'mpor-

té) tins '/'o lb.. ..... 1.33
Tuxedo (importé) tins '/'o lb. 1.35
Lucky Strike (importé) tins r/i0 1.33
Rose 'Leaf (importé, à chiquer)

pqts. i oz............ .22.xa
Tabacs en palettes, (importés) La lb.

Piper Heidsieck .... .. .. .. ...

Tabacs en poudre La lb.
Copenliagen cil boites 1/12 lb. . .9

Rose No i de Landry......0.32
Rose No i dc flotde......0.34

(Empire Branch).
Tabacs à chiquer. La lb.

.Noose bars 51 cuts to the lb. 0.40
Moose..........Ils 0.40
Snowslioe bars, 6j culs to the lb. 0.43
St2g 5 1/3 cutS t tile lb). j Butts

12 lbs., boites 6 lbs..... ... 0.38
Black Watch........129 0.45
Black Watch.........s 0'44
Bobs..........s et 123 0.46
Currency..........12S 0.46
Old Fox..........123 0.44
Pay Roll.........71s o.56

Tabacs à fumer. La lb.
Empire.........6s et 123 0.44
Rosebud............s 0.45
IVY.............79 0.50
Shamrock..........6s 0.45

Tabacs hachés. La lb.
Great W\est (Sac)........s 0.59
Regal, cube eut, en boites .. 9 0.70
Taxi CrimP, ctnt. boites .. ..- 105 0.78

HENRI JONAS & CIE,
Montréal

Extraits Culinaires. La doz.
i oz. Plates. Triple concentré .. o.8o
2 OZ. Plates. Triple concentré .. .50
2 OZ. Carrées. Triple concentré.. 1.75
4 Oz. Carrées. Triple concentré. . 3.00
8 oz. Carrées. Triple concentré.. 6o
1oz. Carrées. Triple concentré.. 12.00
2 oz. Rondes. Quintessence.. . .75

21 oz. Rondes. Quintessence.. .. 2.00

s~ oz. Rondes. Quintessence.. .. 3.50
8 oz. Rondes. Quintessence.. .. 6.oo

SOZ. Carrées. Quintessence. Bou-
chons émeri .... ..... 3.50

&oz. Carrées. Quintessence. Bon-.

chons émeri......7.00
2 oz. Anchor..........i.oo
4oz. Anchor...........1.75

oz. Anchor...........3.00
16 oz. Anchior............
2 oz. Golden Star "Double Force" 0.75
4 oz. Golden Star "Double Force" 1. 25
8 oz. Golden Star "Double Force" 2.25

16 oz. Golden Star "Double Force" 4.25
2 OZ. Plates. Soluble......0.75
4 Oz. P>lates. Soluble......1.25
8 oz. Plates. Soluble......2.25
1oz. Plates. Soluble .... .....4.25
i oz London............50
2 oz. London..........0.75

Extraits à la livre de .. $1 .00 à 3.00
Extraits au gallon de .. $6.oo à 24.00
Mêmeins prix pour extraits de tous f ruits.

Moutarde Française.
2 doz. à la caisse.

La grosse

Pony.............7.50
Medium..............1.0
Large.............2.00
Sma!l............7.00
Tumblers...........o.go
Egg Cups..........12.00
No 67 Jars..........12.00

2 doz. à la caisse.
Muggs .............12.00
Nugget Tu*mblers.7......2.00
Athenian Tumblers........2.00
Goblets...........12.00

i doz. à la caisse
No 64 Tars............5.00
No 65 Jars...........8.00
No 66 Jars..........21.00
No 68 Jars...... .. 1.00
No 69 Jars..........21.00

Vernis à chaussures La doz.
i dor. à la caisse.

Marque Froment........0.73
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Marque Jonas.........0.75
Vernis Militaire à l'épreuve de

l'eau.............2.00
he LAING PACKING & PROV. Co.,

Montréal, Canada.

CILo'.00
Lard en Baril Marque 'Anchor"

Lard pesant, Canada Shlort Cut,
i\ess brl. 35/45 .. ...... ... 22.50

Lard pesant. Canada Short Cut,
Mess ý brl.........11.50

Lard du dos, Canada Short Cut,
brlaâ.45/55 22.00

Lard a~u dos, Canada Short Cut,
i bri.............11.25

Lard pesant Brown Brand, dé-
sossé, tout gras, bri. 40/50- . 22.5;0

Lard clair, pesant, brl. 20/35 .......
Lard de flanc, pesant, bri. ..... 22.00
Lard à fèves, (petits morceaux,

muais gras), bri..........6. 5o
Pickled Roîls. bri........2o. 50

Saindoux Composé Raffiné, choix
Marque "Anchor".

Tierces, 375 lbs..--.. ..... lb. o.o8ý
ýBoites, So lbs. net (doublure par-

chemuin)...........o . 081
Tinettes. 50 lbs. net (Tinette

imitée)............o.dgî
Seaux (lc bois 2o lbs. net .$î.,ýo 0.0<1
Seaux de fer-blanc 2o lhs... $î.67ý 0.08-3
Caisses ic lbs. tins, 6o lbs., en

caisses, bleu.........00
Caisses 5 lbs. tins, 6o lbs. en-

caîý,ses, bleu..........0.09*i
Caisses, 3 ibs., tins, 6o lbs., en

caisses........... .. 09
Briques de saindoux comlposé, 6o

lbs., en caisse, pqts. i lb. .. .. .o9f
Saindoux Marque '"Anchor" (garanti

pur).
Tic'ccs, 37 lhs:........
Boites, So lbs., net, (doublure

parc hemiin)........
Tinettes, 5o lbs., net (tinette imi-

tée)............
Seatux de bois, 20 lbs., net (dou-

blure parchemin .. ..... 0
Seaux eii fer-blaiîc, 20 lbs.

brut........ .. 2.37
Caisses, io lbs., tins, 6o lbs., en

caisse R\otîge........
Caisses, 5 Ibs., tins, 6o lbs., en

caisse kouge........
Caisses 3 lbs., tins, 6o lbs. en

caisse rouge.........
Sainîdoux en carré d'une livre,

6o lbs. cil caisse......
Viandes fumées.

Jambons: Premîière qualité.
Extra gros, 28 à 45 lbs.
GrOS. 20 à 28 lbs......
MNoyenl, 15 à 19 lbs......
l'e titS, 12 à 14 Ibs......

Jambons désossés, roulés, gros,
16 à 25 lbs.......

Jambons désossés, roulés,. petits,
9 à12 1bs...... ...

Bacon de Laing, à déjeuner,
sans os, choisi.......

Bacon de B3rowvn, à déjeuner, mar-
que anglaise, sarns os, épais .

Bacon de Laing, Windsor, dos
pelé...........

0.12

0. l2à

0. 12J

0. 12*

o.1 i i

o. 121

0. 12J

0. IA

0.13

0.11
0.13
0. 141
0- 141

0.14

0.154

0. 141

0.14

o.16

Jambons de Laing, choisis "Pi-
que-Nique", 10 à 14 ibs. .. .. ... il.12J

Petit bacon roulé, épicé, désos-
sés, 8 à 12 lbs.. ..... o 0 11

Bacon choisi, Wiltshire, coté 5o

Cottage ROUîS.... .... o
Saucisses fumées.

Bologna (Bondon de Boeuf). o.o6
Bologna (Enveloppe cirée) -. o.o6
Brunswick (Beef Middles) .. o.o8
Frankfurts..........o.og
Polish............ .o q
Garlic.............
Enipress (Poulet, jambon et lan-

gue).........doz. i.a
Saucisses fraîches

Saucisses de porc (tripes de porc) o.o;ý
Saucisses de porc (tripes de mou-

ton) .. ........... oo
Petites Saucisses de'porc (pur

porci............0.15
Saucisses Cambridge (paquets de

i lb.*- ...... ».*..-.-...-.....o
Saucisses de fermier .. .... ... 0.12
Chair à saucisses (seaux de 2o

lbs.)............0.071
Boudin blanc.........0.07
Boudin noir.........o.o8

AGENCES
LAPO kTE. MARTIN & CIE, LTEE,

Montréal
Légumes.

Petils Pois Importés "Soleil"
Sur Z:tra Fins i.. oo boites 1s50
Extra . t-ins.......oo " 15.00
Très 1n.......oci 14.00Fins.......... i i2.50
Demi-f lis.......oo î.n
Moyent No 2.......0 9.o50
Moyen, NO 3......100 9 .75

Résuimé des Règlements concer-
nlant les terres dil Nard-

Ouest Canadien.
TOUTIt personne se trouvant le seul chef d'ueT famnille, ou tout Individu mille de plus de io

ans, pourra prendre commne bomestead un quart de
dlectio de terre disponible du Dominion, au Manito-
ba, A la Saskatchewan ou dan. V*Aiherta. Le postulant
devra se présenter à l'agence ou à la sois-agence des
terres du Dominion pour le district. L'entrée par
-raccuration pourra être faîte à n'importe quelle
agence, à certaines condtions. par te père. la mèreg
le fils, «ladite. le frère on la soeur du futur coton.

Devoirs-Un séjour de six mois sur le terrain et
la misoe en culture d'icelui, chaque annîée, pendant
mots abs. Un coton peut demeurer à neuf milles
de son homestead. sur une ferme d'au moins 95
acres, possédée uniquement et occupée par lui ou
par son père, sa mère, son fils, sa fille, son frère ou

s Sur.
Dans certains districts, un colo,, dont les affaires

von t bien aura la préemption sur un quart de' sec-
tion se trouvant à côté de son homestead. Prix' S3 oo
l'acre.

Devoirs-11 devra résider six mois chaque année
r endant une durée de six ans à partir de la date de

entrée du bomestead (y compris lc temps requis
pour obtenir la patente du bonaestead) et cultiver
cinquante acres en sus.

Un colon ayant forfait ses droits à son home stead
et ne pouvant obtenir une préemption, pourra
acheter un homeatead dans certains districts. Prix
$f.il l'acre.

Devoirs - Résider sur son homestead six mois
chaque année pendant une dur(e de trois ans, cul-
tIver so acres et bâtir une mason valant $3-0.

W.W, CORV,
Sous-ministre de lutétieur

N. B.-La publication non autorisée de cette an-
nonce ne sera pas payée.

Mince Meat
DE CLARK

Abeolument garanti, fait des

Fruits, Pelures et Epices lés

plus choisis.

La boîte Nouvelle Gran-

deur intéressera vos clients.

W. CLARK'I
NONTREAL

Manufacturier de

FEVES AU LARD
Rtenommées

-Le Comptoir Mobilier-
FRANCO-CANADIEN

Société à Charte par Actions

117-II9 Rue Craig Ouest, - * Moutréa
PHONE MAIN 6892

Le Comptoir Mobiler Franco-Canadien
Est ouvert à toute personne dé.
sirant contracter un emn~prunt
sur effets mobiliers "mer-
chandises- livrées à nos entre.
pots, sans S'exposer à payer
des toux usuraires et ruineux.
L'honorabilité des fondateurs
et directeurs du Comptoir cons-
titue la meilleure garantie des
emprunteurs.
La Cie. achètera à des prix rai-
sonnables et défiant toute con-
currence, folis objets ou mar.-
chandises non-périssables, en
réservant au vendeur l'option
de rachat dans un temps déter-
miné.

Le Comptoi lober France.Caaaden
Fait des avances d'argent sur
tous objets ou marchandises
non périssables, ayant une va-
leur commerciale et déposés
aux bureaux de la Société.0
La Société se charge de la Ven-
te par Encain de toutes mar-
chandise: et possède deç En-
trepots'eliMgsn~fnihs
pour la Vente à Commission de
tous articles et effets mobillert
confiés à la Société poursexest
oin.

P AIN pouH oIUBAux est le -'Cottsm
a eed', fabriqué d'après six brevets.

Marchandise de confiance; rien ne peut î'ap-

., tous lu fouraisseurs de vros.
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;,Ls 'Marchandises pures augmentent la Clientèle.
.DONNEZ A VOS CLIENTS

Le*- Sucre. Extra Granulé

De la sorte, vous-attachez à votre magasin la clicîîtýle
de la meilleure classe.

Aucun autre sucre ne peut lui être comparé.

Faites-en l'essai vous-mê~me. Mettez à côté des (ehiaiu-
tillons d'autres manufacturiers. Vous verrez lat différenc~e
et reconnaîtrez l'avantage que vuus avez à recuniuitiai<Ier
le sucre "Redpath", comme le meilleur.

Jaune d'or en Poudre,

Extra Moulu,

Extra Granulé.

PARIS LUMPS
en boites de 100, 50 et 25

lb., et en Cartonnages
"Red Seal" à l'épreu-

ve de la poussière.

aniada Sogar Refining Coi
LIMITED.

MONTREAL, Canada.
Maison Fondée en 1 854 par John Rsdpath

nfpany,

Lainages et Fournitures
de Tailleurs

assHî îtîtd iort ')taii<iiset d auitoiîne d'une

?(41 i1<de \ aiitt.. con>venanut au I'éts4ort illient d es

Nc )us atvons pourî îen ls laiîîagts nires

et i îIe11.1. lc<re.4 t

Nos tîagr îil rou ~îte et o<ffrent des

eelîiitlltIl. de 's îar'lîaîîiss. Atteîîii. leur

viRtitu a\ alt (it' placuî' v( S ordres,

\,is offrons <'<\t'<un 1 >u)t-i\ (le louite

et lut iîîuiittuiil I t' Puse il dus luri\ plus Plîita<u
que~~~~~ ~ ~~ vexit.IltI r uic u acads qui

O. LETOURNEAU & Cie.
59 rue St. Pierre, MONTREAL.

IlTel. Beil, MAIN 3131

"I
'k

MARQUESAtJM N QUA
La Saison de l'Avent est comm iiucée Cela veut lire qu',il si. fi it lit i( lusIi grandle Cun"solilllhlti (lh(issofl.

Nous avons reçu tout le SAUMON DE LA MARQUE QUA R q1u'il ('t iut i<s.iblu (le rtceCVOir, cette tlll(e.

Les commandes seront exécutées dans l'ordre dle leur réceptioul l,e ý;tUjli<>li cle file ilualité est rare eun et tmoment.

PLACEZ VOS ORDRES IN kIEDIATEMENT.

~ EPICIERS EN
MVA1flEWSU1N9 SONS, moyinTREA

KER

GROS

""A. VOTRE CHIOIX"9
Voilà ce que vos clients vous diront souvent quand il s'agira de leur fournir la meilleure qualité. Le Sucre

CRANULE ST.a LAWREN-CE.
est absolument celui de la Meilleure qualité que vous puissiez acheter ; il est fait uniquement de Sucres Bruts de

Canne des Antilles du plus Haut choix, Qualité contenant 99 ' du Sucre le plus Pur. C'est un sucre qui

soutiendra la réputation que vous avez de ne fournir que les meilleures marchandises.

The St. Lawrence Sugar Refi*ning Co., Limited
MONTREAL, Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

The C

LPRXkCOURANT
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Petits Pois "Français Petit & Co."
Fins, ioo boites. btes illustrées... 10.oo
Fins, 1oo boites, étiquette dorée. 9.50
Moyens, zoo btcs, étiquette dorée 8.oo

Haricots "Soleil" C/S
Extra Finls, 40 flacons .... ..... 10.00
Extra Fis, ioo boites......13.50
Fins, ioo boites........12.00
Moyens, zoo boites.......9.00
Coupes, zoo boites.......8.6o
Macédoinies No i extra, zoo, boites î2.oo
Macédoines No z extra, 40 flacons 9.00
Macédoines NO 2 extra, zoo boites 9.25
Côtes de Céleri, zoo boites 8.oci
Côtes de Céleri, 5o boites . ~7.50
Epinards ei lPurée ... 9 00
Lpinards en l'urée, 5o boite1 8.50
Epinards ti Purée, 40 flacons 7.50
Fonds d'Artichauts, zoo boites 33.00

Soupes.
Vertes cerfeuil, zoo boites.....9.50
julienne, zoo boites. ........ 8.oo,
Printanière Nouvelle, zoo boites 9.50
Purée de tomates concentrées, zoo,

boites...........9.50
Asperges C/S

Branches géantes, 5o boites . .24.00

Branches, géantes, z6 bocaux.. .. o.oo
Branches Grosses, 5o boites ... 23.00
Branches E--xlra, zoo boites .... 22.50
Branches Fines, zoo boites ... 21.00
Pointes tètes seulement, zoo bteS 25.50
Pointes têtes seulement, 40 flacons z 4.00
Coupées zer choix, zoo boites .. z 8.5o
Coupées 2ème choix, sans tétes,

50 boites........... .00o
Cou1pées 2èmC choix, sans tètes,

zoo boites..........1.50
Flageolets

Extra Fins, zoo boites.......13.00
Moyens, zoo boites...... .... zz.oo
Choux Bruxelles, zoo boites ... 10.00

Sardines C/S
Romain i.............

Léviller 1............7.00 Noir (Blend)
Victoria i...............8.50 Victoria 50/30 tins.......0.31
Junquiera is..........8.So Princess 50/30 tins...... .0.2
White Bear is.........6.ool Empois Remxy
White Bear i.........9.50 ;-Paquets 2 lbs., Sos......o.o8
Le Pilote *...........1.50 Carton i lb., Sos.......o.o8

Savons de Castile Il.Carton J lb., ios.......o.o8
Le olel 7% dhuie dOlie.Carton i lb., 2S0...........o.o8
Le SoBeil 720'o.d'huile.d'Olive.......240..0.071

niorc. de iz lbs., 25 lbs., à la c/s 0.071 Keg zaos...........0.071
morc. de 2J lbs., 12 lbs. à la c/s o.o81 Huile d'Olive "Mincrva"

moceuxdei LSo ai C/S c/s 12 Btls i litre........6.so
morcaux e flb.,5 go 3.50 c/s 12 Btls qrts........5.75morceaux de 3 Oz., 200 3.75 C/ 24 Btls pts.........6.25

morceaux de 7 OZ., 200 7.00 c/s 24 Btls lits........4.25
La Lune 65% d'huile d'olive Lb. Estagnons, 5 gai........2.40

miorc. de ii lbs., 25 lbs., par c/s 0.07 Estagnons, 2 gai........2.50
morc. de 21 lbs., 12 lbs. 0.08 Estagzzons, i gai........a6o

moreax d flb. 5 " C/S Estagnons, i gai........270mocaxde 3à Ob., So , 3.25 Estagnoùs i gai.........2.80morceaux ze3 z.0 1.8o Estagnons, 1 gal........2.70
morceaux de 31 OZ., 200 3.40 JOHN P. MOTT & CO.
Duffy & Co. J. M. Douglas & Co., Agents, Montréal.

Grape Juice, qrts 123.........4.75 Chocolats et Càcao Mott.
Grape Juice, pts 2..........S.oo Eltper doz. . o. c
Grape Juice, SPlits 36s......4.75 La IL
Apple juice, qrts 12S 3.7.............3.7o.2
Apple juice, pts 245.........4.50 rNoare Cocoa o.Champagne Pommes, qrts 125 . 4.50 Breakfast Cocoa 0.38
Champagne pommes, 24S pts . 4.90 0ICooae0.32

MottsGoldn Ruset.Diamond Chocolate.......0.24Mot ole use.Navy Chocolate..........0.29
Sparlng Cider, qrts 123 ......... 50 Cocoa Nibbs...........0.35

Sparking ider ptS243 .75 ocoaShelîs .. .... .... ..... o.os
Sirop, Vinaigre, qrts 12S.......2.40 Confectionery Chocolate .. o.z8 à 0.30

Thés japon Lb. Plain Chocolate Liquors .. o.i8 à 0.35
Victoria, go lbs.........0.27 Vanilla Stick .... ...... la gr. i.Oo
Princess Louise, 8o lbs......0.22 RAMSAY, LIMITED.
Princess Louise, 30 lbs......0.23 Sodas à la Crème, pqts Sc, doz. 0.50
Prinicess Louise, 5 lbs......0.24 Sodas à la Crème, pqts ioc, doz. i.00

Sodas à la Crème pqts 21c, cbaq. 0.221Vert "Ceylan" Arrowroot......... .014
Duchess, 6o lbs....... . 4 Social Tea. ....... o16

il - I

Si Tous Les
Fpiciers du

Canada
LAIT ST.-CHARLES

Se Mettaient en Ligne,
vcus constateriez que les meilleurs d'entre eux
tiennent le

L'ait Evaporé
C'et~ StuCha ries.

Cetparce qije ce produit comprend une ligne
dont les ventes sont très fortes et qui donne
toujours satisfaction.

Suoo'édané Parfait
dlu lait ou de la çrème sous leur forme non
modifiée.a
C'est simplement du lait pur mis en petite boites
dle fer-blanc.

Ste, Charl .es CQndensing Co.,
INGERSOLL, Ont., CANADi%

Lait frais de
Vache==EIvaporé.
Le plus grand soin
est apporté à tous
les détails de la pré-

- paration du

L ait Evaporé
"Canada first"

Une propreté et
une pureté absolues
sont observées, et le
contenu de -chaque

bteest garanti
pur et parfaitement
stérilisé.

Vous pouvez risquer votre réputation sur sa
pureté et sa perfection. Le profit est bon. Voyez
vos stockg aujourd'hui. .même.

Fait au Canada par des Canadiens.

The Aylmer Condensed Milk Co., Limited,
AYLMER. Ont.

Bureaux Principaux à Hamilton, Ont
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Un des produita alimentaires renommés de Gunns

GUNNS ]LiITED
Salaisons de Pore et de Boeuf. Raffinage d'Hule@.

WEST TORONTO, Ont.

Le [ait de la Marque

A à son actif une expé-
rience de trente ans. Il

C&Oe est obtenu de va*ches chîji-
MOVA offl. sies, saines, traitées avec

soin, inspectées pa r le gouvernement et nourrie 9
sur les pâtarages les plus riches de l'univers, ce
(lui contribue à donner au LAIT CON DENSÈ
REINDEEfl une richesse et une saveur qui lui
sont proFres. Le lait Reindeer est plus exempt
que celui de toute autre marque de goût (P~ cuit '

Vos clients s'attendront à recevoir du lait
de la MARQUE REINDEER, lorsrpj''ls vous
demanderont du Lait Condensé.

v. ,,

UJMITED
Manufactures à Truro. N. E. et à Huaontgdon. P. Q.

La Vente du Sirop "Mathieu"
Continue à Auàmênter.

- ' f ivienet de p lus en phlis dîlli-
ciles ail siut dles id qu'ils

S'iro Mathieu
J. fOlýPtMORt

> XÂT= V Au Goudron et a l'Huile
1t de Foie de Morue.

MATmv's e'st phl'pus s11r det trIoflvf'l'
4 Syru'ofTw placef sur leursI' ra t' flS

GOD uVFR ait le S p Mliieti est abso.)

remèdes contre la Toux et

~ le Rhume.
Ilne 1f1tilif 'tait ioi fie lat

'~~ -. venlte'. ltvî( uneI ati gileuIt il t n n
(le prfri>its, et'M assure'.

LA CIE. J. L. MATHIEU, Propriétaire,

SHERBROOKE, P. Q.

Couteau à Fromage Automatique
' PERFECTION"

EPýARCNE DE TEMPS ET DE LABEUR.
Eiconomie de profit, Pas de déchets ni de poids trop fort.
il plat i Vos Clients, car ils reçoivent une joiie tranche de fromia.
ge frais. appétisFante, pesant exactement le p.oids demandé
Vente par l'interm(-diaire des marchands (le gros ou directement.
Demandez les prix et termes de vente.

THE AMERIGAN COMPUTINC 00.
0F CA N ADA

17-19 RUE HUNTER OUEST,

HAMILTON, ONTARIO
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PARTICIPEZ-VOUS
AUX FORTES AFFAIRES

QUI SE FONT
eni biscuits de qualité invariable,
à la saveur~ de crème riche et
crotîstillallte,

BISCUITS A LA CREME

de MOONEY
Si non, vous perdez un .bon profit
et de nomblreuses ventes. Ce sont
les biscuits populaires auprès de
la cientèle choisie.

Donnez-nous un ordre d'essai. Il y a là

un bon profit pour vous.

The Mooney Biscuit
& Çandy Co., Limited

Stratford, Ont. Winnipeg, Man.

Succursales il Hlanilto., Ottawa,
Sydney C. B ;Halifax N. E. ;Fort
William, Calgary, Vancouver, C. A.
St-Jean, T. N.

*'LA FAVORITE"0
LaMine par excellence pour les poýles.
,lle donne un lustre permanent,

Ne tache pqs les mains.
191 AQ i:COON

TAla combinaison de cirage à
chaussures, conserve le cuir et lui donne un
lustre varfait.

IP çoT JC TO ERtI
La meilleure gri .se paur haro tts. asbù'

p lit et conserve le cuir en le mettans
l'épreuve de l'eau.
VURNIS &UNVOLEJ 8A&B

O>unne à la chaussure un brillant étince-
lant et durable.

Ces produitssnt en vente chez tousà les
épicier en go.. S'adresser su.besoin à

Unclo SainDressng Co., Lanorale P.Q.
Repe.entntà Montréal s
MBRC9ivizêLE & DUBRULB,

Nouvelle Bolte de Posteis6
Seuls Asents à Montréal. Tel. Bell %lain i68ý

t-

IL N'Y A AUCUN'RISQUE NI
SPECULATION DANS LA VENTE

-DE-

Ce sont des articles.
de vente courante
et des modèles depureté et d'excel-

Regltere lence dans le mon
deý k de entier.

53 des pi.husPrix et Médailles
en=rpee en Amérique.

ffRLIFR 819[R & Co. imiled.
[labi e n 1780.

MONTREA[, Can. DORCHESTE, MaSs.

LAKE 0F THE WOODS MILLINO
G, LIMITED

Fabricants de Farine -FIVE ROSES"

MEUNERIE A KEEWATIN
Capacité gooo barils par jour.

Meunerie à Portage Laprairie,
Capacité is00 barils par jour.

Capacité Totale 10500 barils par jour

Bureaux :MONTREAL, TORONTO,
WINNIPEG. ,KEEWATIN,

PORTAGE-LAPRAIRIE.

CONFITURES PURES DE UPON

CONIIURES PURES

*lDE JPTI (9m
MIlIIPREUES

Absolument pures
et de saveur déli-
cieuse, conservées
Jlans des seaux de
5 lbo. et des jarre@
en verre de 16 oz.,
doublés or, scellés
hermétiquement.

PUE 111111110
1'ORA181 DE
UPTON

Bien et favorablement- connue de
l'épicier et de ses clients dans tout le
Canada, où elle est faite et vendue
puis plus de'quinze msus.

CHOCOLAT ii."J

])lits eusI Ic B]

Besoins -de, la -Cui sine
Tablettes de 3 lb.

Vrabs'lqud par

JOHN P. -MOU' & coo,
HALIFAX, N. E.

J.Â.TAYLOR, Agent, Montréal

4A PARIN9 PIMPÂR1]E

DE. BRODIE & HARVIE
est aujourd'hui la farine préférée des
ménagères. Elle donne une excellen-
te pâtisserie, légère, agréable et re-
cherchée par les amateurs Pour ré-
ussir la pâttisserie avec la farine pré-

pre de BRODIE & HARVIE, il
suftde suivre les directions impri-

mées sur chaque paquet.
14 et issrue 111llus'y, INOMTBlA L

MAAILLE, CENDREAU & CIE
successeurs de CHS. LACAILLE & CII.

.EPICIERS EN GROS
importateurs de Mélasses, Si-
roe, Fruits Secs, Thé, Vins,

ue usEcres, Etc., Etc.

Spécialité de Vina de Messe de Sicile
et de Tarragone.

M2 Rue St-Paul et 14 Rue St-Dlzier
MONTIRBÂL

TeL. Main 7233

LUB13Y
Pour les Cheveux.

R. J. DEVINS, Umît6.. 25 rue St-Cabriel,
MONTREAL.

Bustes,Têtes en cire, çt accessoires d'installtion.

Nap. Débigaré"
Atent de Manufacturiers et importateur,

Articles de Fantaisie, Sacoches, Porte-
Monnaie, Tweeds, Sertes, Soies, Sa-

tins, Spécialité pour Manufactu-
riers, Confections, Valises,

Sacs de Voyage, Etc.
TELEPHONIS 4546

84 RUE DuI'O1f, *.QUEI, QI&
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Sandwiches............13
Imperials...........0.07
Biscuits au soda........o.o8
Biscuits au vin........ .iii
Jam Jama.......... ..
Biscuits au Café Noir..... .0.

Mý ST.CHARLES CONDENS.
ING CO'Y.,

~ST. lgensol, Ont., Can.

Laits et Crèmes Conden-
sés.-

St. Charles "Family".......3.50
St. Charles "Baby", 4 doz., la Ce 2.00
St. Charles "Hôtel".........3.70
Lait "Silver Cow".......4.90
"Purity"...........4.75
"Good Luck".........4.00

SALADA TEA CO.

THES DE CEYLAN
"'SALADA"

Etiquette Brune, l'S et l'S. $0.25 $O.30
Etiquette Verte, lIs et l'S. 0.27 0.35
Etiquette Bleue, È's i 's, *'s

et l's.........0.30 0.40
Etiquette Rouge, i's et J's. 0.36 0.50
--tiquette Dorée, l's o.. .44 0.60

SAVON
.'le GENUINE, empaqueté 100 mor-

ceaux par caisse.

Prix pour Ontario et Québec:
oins de s caisses....... .0
inq caisses ou plus.......4.95

£ * SNAP .CO., LTD.,

qua Montréal.
Snap Hand

Cleaner.
N~P *e. Cse de 3 doz. 3.60

Cse de 6 doz. 7.20
En JO jours.

ARTHUR P. TIPPET & Co., Montréal
Lime >uice "Stowers" La cite

Lime Juice Cordial, 2 doz. .. pts. 4.00
Lime Juice Cordial, i doz. .. Pts. 3.50
Double Refi. lime juice.....3.50
Lemon syrup ... .4.00

THE UNCLE SAM DRESSING CO..
Vens Lanoraje. P.Q.

Vens"Uncle Sam"
Bout. 6 oz. No i..........2.00
Bout. 4 oz. No 1..........1.40
Bout. 4 oz. NO 2.......doz 1.00
Bout. 4 Oz. (bout. nue) .. doz. 0.75

Vernis Chocolat.
Bout. 6 oz., No i ............ 2.00
Bout. 4 oz., No i ...... ...... 1.40
Vernis noir No i Extra BrIs 40

gallons...........1.60
Vernis noir No i Extra Cans i à

5ý'gallons..........1.75
Vernis chocolat No i, brIs 4o gals. 1.60
Vernis chocolat No i, Extra cans.

i à 5 gallons........1.75
Graisse "Protectorine"

(Pour harnais et chaussures).
Boites 8 oz..........1.25
Boites 4 .......... 0.75

Cirage Combiné "Coon"
Cirage à Chaussures "Coon" doz. 0.75

Mine à Poêle "Favorite"
Nline "' Favorite", NO 4, doz....0.45
Mline "Favorite". No 8, doz....0.70
Mline "Favorite", No 12, doz. o.8o

UNITED SOAPS COMPANY
of CANADA. Limited

Savon Canada's Best:

ca.isse .. .... .... ....
caisses.........
caisses........

T. UPTON &CO.,
Hamilton.

4.10
4.00
3.90

Confitures garanties pures.
Framboises. Fraises, verres de i

IL, 2 doz. par cse, doz. .. ...... 2.10
l'èchles, verres de i lb. 2 doz., par

caisse..........doz. i. 7o
Gadelles rouges, verres de i IL,

2 doz. par caisse,.. .... ... doz. i .8o
Groseilles, verres de 1 l b., 2 doz.

par caisse.........doz. i .90
P!unes, verres de i lb.. 2 doz. par

caisse...........doz. i.60
Assorties

Verre5-de i lb., 2 doz. àla cse. doz. 1.80
Marmelade d e Pamplemousse

(Grape Fruit), verres de i lb.
2 doz. à la caisse .. .... ... doz. i .6o
Pure Marmelade d'oranges

Verres, 12 OZ., 2 doz. à la cse, doz. i. ic
Verres, 16 OZ., 2 doz. à la cse, doz. i. 5o
Pint Sealers, i doz. à la cse, doz. -2.25
Tinis, No 2, 2 doz. à la cse, doz. 2.oo
Tins, NO 4' 2 doz. à la cse .bte. 0.32
Tins, No 5, 9 au crate .. .. bte. 0.40
Tinis, No 7, 12 à la Baisse .. bte 0.56
Seaux en bois, NO 7, 6 seaux par

crate....... .. seau o.56
Seaux en bois,*30 lbs......l. o.o7à

Miel Pur Clarfié
Verres, 12 oz., 2 doz. à la cse. doz. 1'.40

White Clover
Verres, 12 oz., 2 doz. par cse, doz. 1.6o
Verres, iii oz., 2 doz. à la cste, doz. 2.00t

Fret payé d'avance sur îo caisses ou
davantage expédiées directement de la
manufacture à

Windsor, North Bay, Montréal, et à
tous les points intermédiaires en Onta-
rio>. Pour tous les autres endroits, une
allocation de fret de 25 cents par cwt.
sera faite. Termes: net, sans escompte.

An Commerce.0<4i
La Grande VogueM

de la ;F

NOUVELLE FARINE ST. LAWRENCE t
augmente de semaine en semaine.

Les maîtres- boulangers en reconnaissent la

supériorité ; les ménagères l'apprécient de

plus en plus; elle représente la fine fleur des

meilleurs blés de l'Ouest Canadien.

4 Marques d'Egale Pureté:

Vos oomminand.as roe.vont notre meilleure attention.

hSt. Lawrenoe Flour Milis Co.,
Téléphone Bell, Main 6741 Uimited

1110 rue Notre-Dame- Ouest, Montréal.

La FARINE ST. LAWRENCE. Blanch, et Pure
comme la Lys.

LE JAPON
PRODUIT DU

THE SP.LENDIDE-.
Essayez une livre de véritable

D U

JAPON.
NO0N 00OLO0R.Es

Et soyez conva»incu.
1

1! LIT 1
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I PR«IX -QUALITE

La Poudre à Pâte"I Magic"l offre un attrait 'qparticulier aux Epiciers qui désirent un

£ article de confiance, d'une qualité supé.
rieure, et consentent à payer un prix rai-

I g sonnabie. Ce prix n'est pas élevé par
rapport à la qujalité. L'augmentation
merveilleuse des ventessdans un intervalle

de quinze ana, est la melienre preuve du type splendide
article, qualité dont n'approche le produit d'aucun autre
poudre à pâte au Canada.

de qualité de cet
manufacturier de

LÀ POUDRE À ÂTE "MAGIC"
NE CONTIENT AS D'ALUN.

La poudre à pâte «"MACI" est -à prix moyen, et c'est la seule bien connue,
faite au Canada, qui ne contient PAS- d' un.

E. W.' GILLETT CO PANY LIMITED.
Winnipeg. TORONT ,ONT. Montréal.

I i.

LaY

Fait Faire
de

- Meilleures
Affaires,

La haute qualité de nos marchandises nous a procuré une forte clientèle qui, grâce à des méthodes
re8 consciencieuses, augmente constamment. Quand vous offrez en vente des conserves portant la
ffUE BRUNSWICK, vous vendez des marchandises (lui

Attirent la Clientèle.
Nos principaux articles de vente:

ardines à l'uleé, 3e botte. biardi.ies à la Moutarde, ýj botte.
Harengs à la Sauce aux Tomates. la us.

Harengs 'Ki11pperei

CONNOIRS B3ROS., IiM1TED.
1 BLACK'S HARBOUR, N. B.

AGENTS:
LEONARD BROS., Montr6al. - C. H. B. HILLCOAT, Sydney. - A. W. ifuBANd, Ott8wa.-JAS. HAYWOOD,
Toront.-CHAS. DUNCAN, WInnIp.g.-CRANT à OXLEY CO., Halifax. - C. DE CARTERET, Kingston. -
BUCHANAN & AHERN, Qu6b.o.-J. L. LOVITT, Yarmouth.- SHALLCROSS, MoCAULAY Co., Vaioeuver
etVl.tuee 4. A. -5HALLCROSS, MoCAULAY, Calgary, Ata.-JOHNSTON à YOCKNEY, Edmonton, iberta.

1la

S 'II.

EN 1CRIVAiT AVX &NNONCEU US, CITEZ "LE PRIX COURANT"



LE PRIX COURANT
REVUE HEBDOMADAIRE

Commerce, Finance, Industrie, Assurance, Etc.
EDITEURS: A moins d'avis contraire par érit, adressé directement

à nos bureaux, 15 jours au moin., avant la date d'expiration,
La Compagnie de Publications des Marchands Détailleurs du l'abonnement est continué de plein droit

Canada, Limitée, Toute année commpncie est due en entier.
80 re S.Dens . MONTEALL'abonnement ne cesse pas tant que le. arrérages ne sont80 rue St-De MONTREALpas payé.

Téléphone Bell Est 1185. Tout chèque pour paiement d'abonnement doit 4tée fait
Montréal et Banlieue, $2.50 payable au pair à Montréal."

ABONEMET; anaa e Etta-nis 2.0 PR A. ~ Chèques, mandats, bons de poste doivent 4tre faite payablesABONNEMENT; Canada et Etats-Unis, 2.00 PAR AN.".
Union Postale, - Fr&. 20.00 Prière d'adresser les lettres, etc simplement comme suito

Il n'est Pa' accepté d'abonnement Pour moins d'une année. "LE PRIX COURANT", Montréal.

Bureau de Toronto: 152 rue Bay, J. S. Roberton Co., représentent.
Bureau de ChicagoL: 2 '5 rue South Market, Emmet C. Boyles, représentant.

IONTR.11,, rs 9.Cl-NBRE paés

PAR OU S'EN VONT VOS BENEFICES
Quelques-unes des raisons pour lesquelles, une entreprise

commerciale apparemment en pleine prospérité, tombe
tout à coup. Coulages qui échappent à l'oeil du

maître mais minent secrètement et sûre-
ment les finances d'une maison

Le vieux dicton: "mille petites fissures font couler tu
gros navire" peut s'appliquer aux entreprises comriierciale.

S'il était possible de déterminer les causes exactes de
la plupart des faillites en faisant par le ienu le détail des
dépenses qui y ont amené, on se rendrait aisément conpte
qu'elles sont dûes en grande partie à mille petites perte.,
en apparence insignifiantes et que le commerçant est trop
souvent tenté de négliger.

Les coulages qui engloutissent les bénéfices d'une inai-

son *et l'acculent à la faillite peuvent provenir d'une fuile
de causes. Les gros coulages sont moins dangereux, ils ne
peuvent échapper à l'oeil du maitre qui y met promtement
bon ordre, et y apporte un remède radica.1 sur l'heure, tan-
dis que les petites fissures qui n'apparaissent <le prime
abord que comme des pertes sinsignifiantes accompli-ent
journellement leur oeuvre destructive et rongent les fin:,n-
ces d'une maison d'autant plus sûrement qu'elles pa-cnit
inaperçues.

La mauvaise tenue des livres est une des plus fréquren-
tes causes de faillite et il y a beaucoup de commerçants
qui ne se doutent guère que ce département puisse entrai-
ner de grosses pertes. Beaucoup de maisons accordent à
leurs vendeurs des salaires importants et prennent pour te-
nir leur comptabilité des employés secondaires, des jeunes
filles peu rénumérées et qui ont plus souvent les yeux sur
l'holorge que sur leurs comptes. Le système de comptabilité
étant bien établi, pensent certains cemmerçants, le travail

du préposé à cette ligne n'est plus qu'un travail machinal
et de routine. Est-ce.bien vrai? Une erreur de compte peut
indisposer contre vous un client et vous priver de ses coul-
mandes, vous faisant perdre ainsi un bénéfice équivalanlt
au salaire d'un commis. Pareille chose ne se produirait pas
si vous aviez un employé capable aux écritures.

Vous pouvez perdre de ro à zoo dollars par semaine en
faisant des prix exagérés sur des marchandises ou en don-
nant, jes .rix erronés.

es caomptes ne son.t pas à négliger. Il vous serait

aisé de payer nombre de billets 1o jours après la réception
de la marchandise au lieu d'attendre'trois mois, et les es-
cnmptes dont vous bénéficierez paieraient à la fin de l'an-

rée votre abonnement au téléphone ou le salaire d'un petit
rnuis. Votre comptable agit-il ainsi? N'oublie-t-il par

trop souvent la petitF~ligne du bas des factures mentionnant

qu'un escompte de 5 ou to p.c. est accordé pour le règle-
ruent comptant. Il se figure la plupart du temps que son
rIle consiste uniquement à débiter, créditer et balancer les
C mptes.

Miaints coulages résultent des piètres achats. Un voya-
veOr habile et rusé peut par de belles paroles faire prendre

au marchand un stock exagéré ou lui vendre des articles
'un ldébit peu courant dont il ne connait pas la qualité. Il

arrie alors qu'au bout de quelques mois ces articles inven-
duis et invendables sont relégués au fond du magasin ou

ou. un comptoir et la valeur du billet payé pour cet achat
rneprsente une perte nette pour la maison.

S'ti (les coulages les plus dangereux provient de l'inca-
pacité de beaucoup de marchands à établir un pourcentage
deu hénéfices exact et à calculer la marge qui doit représen-
(tr les frais dans cette évaluation. Un négociant qui fait
t r:.nquillemrent ses affaires en s'imaginant obtenir io, 20 ou
33 popir cent de bénéfice, alors qu'après déduction des frais

it ne lui reste que so ou 15 p.c. ne tardera pas à se trouver

dans une fâcheuse situation.
Les bonnes mathématiques sont un point essentiel pour

la bonne conduite d'un commerce. Si vous ne vous sentez

pas capable d'établir correctement vos pourcentages, faites-
les faire. par un autre, l'argent que vous y dépenserez sera
loin d'être une perte, ce sera au contraire un bénéfice que
vous vous assurerez.

D'importante sommes sont perdues chaque année dans
beaucoup de maisons de commerce par le manque de soin

et le défaut d'économie dans l'usage des fournitures de bu-

reau et des articles de correspondance.
Cette gâche était devenue si préjudiciable que certaines

grosse- maisons ont jugé à propos d'adopter un système

indiqent la quantité de crayons et de papeterie employés
par chacun. Les autorités fédérales dans le département du
Trésor de New-York ont établi l'obligation pour chaque em-
ployé de présenter le bout du crayon précédent avant d'en
recevoir un autre. SI étrafige que' cela puisse-paraître cette
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mesure a donné comme résultat une économie de plusieurs mil-
liers de dollars par an. Un système semblable a été adopté dans
beaucoup de maisons pour l'emploi du papier carbone, des
entétes de lettres et des enveloppes. Les employés sont
strictenentresponsables de toute enveloppe perdue ou gà-
chée. Il y a une certaine marge prévue pour la gàche, niais
cette limite ne doit pas être dépassée.

L'usage des machines à timbrer et des fiches d'entrée
et de sortie est devenue courant parce qu'il a été jugé né-
cessaire. De tels procédés ne préviennent pas seulement
contre la malhonnêteté possible d'un employé, niais elle
supprime aussi le tentation. Une boite de timbres ouverte à
tous venants est une perpétuelle invitation à y puiser pour
ses propres besoins bien qu'à n'en pas douter beaucoup
n'auront jamais cette pensée.

La dépréciation du i matériel peut être arrêtée ou accé-
lérée suivant la manière des employés de s'en servir. Des
fournitures de bureaux couteuses comme les machines à
écrire et les machines à duplicatas peuvent dans des mains
inexpertes souffrir double dommage et usure qu'elles ne
supporteraient entre les mains d'employés compétents.
Lorsque vous choisissez un employé tenez compte de cela.
("est un gros coulage.

Rappelez-vous que ce n'est pas le chiffre important des
ventes de vos commis, ni les milliers de dollars de marchan-
<lises que vous avez en magasin, ni le chiffre imposant
porté au crédit des marchandises qui vous assureront le
succès. C'est ce qui vous restera de bénéfice une fois vos
dépenses déduites. Dans ces dépenses vous devez compren-
dre les coulages résultant d'un tas de causes. La grosse
cargaison du vaisseau de votve commerce ne fera que pré-
cipiter le naufrage si la coque fait eau par cent endroits dif-
férents.

Il n'y a qu'un moyen d'obtenir des résultats et c'est de
vciller à ce que chaque département produise sa part de
profits et supporte sa part de dépenses.

Parfois il est nécessaire que certains articles soient ven-
dus à prix coûtant ou à un taux moindre, soit pour se dé-
barrasser d'un stock encombrant, sont pour attirer la clien-
tèle. Dans le premier cas, la perte doit être supportée par
le département et déduite des bénéfices totaux, dans le
second, elle doit être inscrite au compte de la réclame.

Dans les magasins qui ne sont pas divisés par départe-
ments, il faut éviter autant que faire se peut, ces ventes à
perte. Nul ne peut vendre à perte sans courir à sa ruine.

Le véritable art de vendre est non sculement de sa-
voir attirer la foule, mais aukssi de savoir vendre des mar-
chandises avec de beaux profits.

COMPAGNIES INCORPOREES

Des lettres patentes ont 'té occardées par le Lieute-
nant-Gouverneur de la provincŽ de Québec, incorporant:

"Le Club Saint-Laurent, Incorporé"; club social dans
un but de récréation, à Montréal. Capital-actions, $io,ooo.oo.

"The Dress and Fur Trimming Manufacturing Com-
pany"; fabrication de garnitures pour toute sorte de vête-
ments poyr dames, enfants et messieurs, importation et
commerce en gros et en détail de ces articles, de chapeaux,
et de tous articles de modes, à Montréal. Capital-actions,
$20,000.00.

CALÇUL INTERESSANT

Seriez-vous intéressé, s'il vous était proposé d'avoir le
revenu d'un capital <le mille piastres, pour la somme de soixan-
te-dix piastres, payée par versements de vingt-cinq cents par
mois? Vous pbuvez obtenir ce résultat surprenant en achetant
des parts des Prévoyants du Canada. Dépechez-vous d'en
acheter avant le 31 décembre, afin de gagner une année de rente.

LA CHAMBRE DE COMMERCE

Réunion du conseil, hier après-midi. - Réhumé des
délibérations

Le conseil d(» la Chambre de Commerce a tenu sa réunion
hebdomadaire mercredi 13 courant, sous la présidence de M.
F.-C. Larivière.

Présents: MM. Armand Chaput, ter vice-président; Lt-
Col. A.-E. Labelle, 2ème vice-président; W.-U. Boivin, secre-
taire; Damase Masson, C.-H. Catelli, Joseph Fortier, A.-Il
Hardy, F.-B. Drouin, hon. Achille Bergevin, C.L., J-CA
Contant, Lambert de Roode, A. Gheysens.

Après la lecture du procès-verbal, le conseil prend connai>-
sance lu courrier. M. Georges Marcil demande à la Chambre
son concours pour obtenir des autorités municipales que les
propriétaires d'immeubles soient obligés à pratiquer une ouver-
ture pour les lettres dans la porte d'entrée. Référé au comite
des affaires municipales.

On lit aussi une lettre du secrétaire du Board of Trade
d'Halifax, transmettant une lettre de l'hon. Daniels, procureur-
général de la Nouvelle-Ecosse, au sujet de la résolution de la
Chambre de Commerce sur les relations inter-provinciales. M
Daniels déclare que selon lui, il faudrait pour mener cette af-
faire à bonne fin, avoir une conférence des représentants <les
diverses provinces. M. Daniels assure qu'il appuierait de toutes
ses forces cette résolution.

Au chapitre des matières nouvelles, l'hon. Bergevin de-
mande à la Chambre son concours pour obtenir que le gou-
vernement de Québec s'intéresse à la construction d'un em-
branchement du Transcontitiental reliant la région de l'Abbi-
tibi avec Montréal.

Le Col. A.-E. Labelle, appuyé par M. Armand Chaput. a
fait voter la résolution suivante, relative à l'Intercolonial. Ré-
féré au comité des transports.

ATTENDU qu'il est de l'intér' général du commerce <le
la métropole et des environs que le chemin de fer Intercolonial
et tous les chemins de fer qui sont la propriété du gouverne-
ment soient mis sous la juridiction de la Commission <les che-
mins <le fer comme toutes les autres compagnies;

RESOLU:-Que cette Chambre s'adresse au gouvernement
fédéral pour faire droit à la demande générale et pour mettre
Fous la puridiction <le la Commission <les chemins de fer l'lin-
tercolonial et tous les chemins de fer qui sont propriété clu
gouvernement.

M. le président Larivière a annoncé à ses collègues qu'il
avait accepté une invitation <le l'Ecole des Hautes Etudes, d'as-
sister à la visite officielle de Sir Lomer Gouin, et. qu'il rendra
compte <le cette visite à la prochaine séance, et la séance est
levée.

REUNION DES AGENTS DE LA "CANADA LIFE
ASSURANCE CO."

Mercredi, 13 courant. après avoir, sur l'invitation de Sir
Lomer Gouin, visité l'Ecole des Hautes Etudes Commerciales.
les Agents de la "Canada Life Assurance Co.", réunis sous la
présidence de M. E.-W. Cox, gérant-général de la "Canada
Life". dans un diner amical qui leur était offert dans un des
salons particuliers du Windsor, fêtèrent joyeusement la pros-
périté de la Compagnie dont ils font partie. La petite fète toute
intime ne manqua pas d'agrément et ceux qui y assistèrent en
garderont un excellent souvenir.

La maison D.-K. McLaren. Limited, 35 rue St-Jacques. a
Montréal, téléphone: Main 4(»4 .est la seule ayant un stock
complet de "poulies en fer coulé" de 6". 7". 8". o". 1o" 1i" <le<iamètre et de toutes largeurs. Elles sont d'un dessin élégant et
d'un modèle léger mais robuste, fendues et ajustées avec cous-
sinets interéhangeables, perforées et alésées à la grandeur
exacte de l'arbre et par conséquent faciles à monter. Nul be-
soin pour leur emploi de. clefs, de mortaises ou de vis.

La "Poulie Philippe" en acier de 12" à 48" de diamètre, se
fait de toutes les largeurs.
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NOUVELLES CHARTES

La "Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes
accordées sous le sceau du secrétaire d'Etat. Voici celles
qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur princi-
pale place d'affaires dans la province de Québec:

"The Dominion Optical Manufacturing Company,
I.imited"; fabrication et commerce général de tous articles
(n rapport avec le traitement de la vue, bijouterie, instru-
ments électriques, etc., à Montréal. Capital-actions, $50,ooo.

"J. A. Pitts Company, Limited"; commerce général
îliorlogerie et bijouterie, pierres précieuses, électros, cou-

tilerie, bronzes, articles de piété, objets d'art, etc., à Mont-
real. Capital-actions, $5o,ooo.oo.

. "Dominion Mahogany and Veneer Company, Limîited";
preparation, exportation et importation de bois de charpen-
te et de bois de toute sorte, fabrication et commerce ge-
neral de meubles, véh cules, et de tout accessoire en rap-
port avec tel commerce, à Montréal. Capital-actions, $5oo,-
ooo.00.

"Montreal (Lachine Canal) Land Syndicate, Limited";
c.iminierce général de terrains et de biens immeubles, agen-
te et courtage, placements et préts d'argent, et transactions
tInancières de toute sorte, à Montréal. Capital-actions.

100,000.oo.

"Lorne Realties, Limited"; agence et courtage de biens
meubles et immeubles, construction générale de maisons.
Otisses, manufactures, etc., construction et développement

de travaux publics de toute sorte, tels que chemins, rues,
-naux, travaux hydrauliques, etc., et transactions finan-
' tres de toute sorte, à Montréal. Capital-actions, $150,ooo.

"Ayuda Cigar Company, Limited"; fabrication de ciga-
r- et commerce général de cigares, tabacs et de tout arti-
cle se rapportant à tel commerce, à Montréal. (apital-ac-

' n s. $50,000.00.

LE TRANSPORT DES COLIS POSTAUX

Nouvelle ligne directe avec la France

jusqu'à ce jour, les colis postaux venant ou allant ci
rance, passaient par l'Angleterre, dorénavant ils viendront

'irectementde France au Canada et vise versa, par la li-
;-i'u Allan qui dessert Cherbourg, concurremment avec le
-r1'ice précédent qui demeure. Le service français ne sera

lle bi-mensuel tandis que le service anglais est liebdoia-
'iIre Le premier sera beaucoup moins coûteux que le se-,
"nd.

Les colis expédiés de France sont de 3 catégories: de moins

'le 3 livres; de 3 à 7 livres et de 7 à i i livres. Le prix des colis de
. livres est actuellement de 55 centins, ceux de 3 à 7 livres
!e 95 centins et ceux de 7 à ii livres de $1.55. Ces prix ne
-eront pas changés pour les colis passant par l'Angleterre,
-lais pour le service direct les prix seront: première caté-

'rie, 42 centins; seconde catégorie, 55 centins et troisième
tégorie, 67 centins.

Le prix pour les colis du Canada en France via Angle-
rre restera ce qu'il est à tant la livre sur la base suivante:

poids
i livre............
2 livres .. .. .. .. ..
3 livres..........
4 livres .. ..

5 livres q..........
6 livres..........

Ancien

tarif..

40c

48c
56c
74c
82c
goc

Nouveau
tarif.
18c
26C

34C

42C

soc
58c

7 livres . 98c
8 livres . $1.16

9 livres . 1.24
Io livres · 1.32

i livres .. .. .. .. .. 1.40

SACS EN PAPIER POUR LA CUISSON DES
ALIMENTS

La campagne qui a été menée dans les journaux au sujet
îles sacs en papier pour la cuisson des aliments a rendu ce
systne (le plus en plus populaire.

Depuis nombre d'annees, les femmes faisaient la cuisine
dans des casseroles. La coutume s'est implantée en mene
temps que la graisse encrassait ces ustensiles de cuisine. Il est
difficile <le changer une habitude de si longue durée. Les fem-
ims s'intéressent maintenant le plus en plus aux sacs en papier
dans lesquels elles peuvent faire cuire les aliments. Ces
sacs ne remplacent pas les ustensiles de cuisine; ils ne les rein-
placront pieut-etre jamais; iais on les emploie beaucoup dans
les grandes villes, et ce qui encourage spécialement les mar-
chands qui les vendent, c'est que les personnes qui en achètent
retournent encore enacheter.

Inconvénients qui peuvent se produire
Mais il y a <les inconvénients que les manufacturiers et

les marchands admettent franchement ne' pas pouvoir éviter.
Ils ont besoin le l'aide de la clientèle.

La principale difficulté est de faire comprendre aux per-
sonnes qui se servent dle ces sacs le principe simple sur lequel
ils sont faits. Des explications de ce principe ont été données
dtans les journaux, par l'intermédiaire desquels ces sacs ont
eu une grande vente jusqu'à présent; niais beaucoup le per-
sonnes ont besoin qu'on leur explique les choses verbalement.
l'ar exnmple, une Dame <le Montréal avait acheté quelques sacs
receminent et écrivait en se plaignant qu'elle n'était pas satisfaite
de la cuisine qu'elle faisait en s'en servant. Elle avait mis le
sac avec son contenu sur le poèle; naturellement, l'expérience
nc fut pas brillante. Les sacs sont faits essentiellement pour
quion s'en serve dans le four.

Points à faire ressortir

De forts points en faveur <les sacs culinaires-points qui
seront mis en évidence par les marchands qui vendent ces
sacs-sont la suppression des ennuis causés par <les odeurs
peut-être savoureuses, mais aussi trop pénétrantes. Toutes les
femme savent combien il est pénible de laver la vaisselle;
toutes les femmes savent aussi l'ennui que leur donne le lavage
les pots et des casseroles. Il faut les récurer quand on y a
fait cuire <le la viande. Mais grâce à l'emploi <les sacs en pa-
pier, cette corvée est évitée. On sort la viande du sac et on
la met sur la table; puis on jette le sac. Ces sacs coûtent peu <le
chosc. On peut en employer un pour chaque mets que l'on veut
faire cuire.

Absence d'odeur.

Dans les petits apartements, les odeurs provenant de la
cuisson sont ennuyeuses. Elles ne sont pas agréables pour la
maitresse de maison qui donne une réception dans son salon,
non plus que pour la personne qu'elle reçoit et qui-,peut sentir
l'odeur de la côtelette de veau qui cuit pour le repas du soir.
C'est désagréable, et on a jugé qu'on pouvait supprimer cette
odeur. Les odeurs de la cuisine sont absolument inconnues
quand on emploie les sacs en papier pour la cuisson des ali-
ments On met la côtelette dtans un sac que l'on ferme con-
venablement. La viande cuit, mais aucune odeur ne se répand.
Les personnes (lui ont essayé ces sacs disent qu'il est même
possible dle faire cuire <lu poisson et <les oignons dans le même
four, sans qu'aucune odeur ne s'échappe et sans que le. contenu
d'un sac soit affecté par l'odeur lu contenu <le l'autre sac.

Les ordres se renouvellent
Voilà quelques-uns des faits que les marchands qui ven-

lent cette nouvelle lignp <le marchandise feraient bien <le se
rappeler et d'expliquer à leurs clients. Méme après la campa-
gne qui a été faite dtans les journaux, il n'y a qu'un petit nom-
bre <le personnes qui comprennent la manière le fairè la cui-
sine au moyen de ce nouveau système. Le marchand-doit faire
quelques effortà, mais l'expérience <le beaucoup semble indi-
quer que les commandes une fois obtenues procurent <les re---
nouvellement d'ordres.
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LA RÉCLAME ET LE VENDEUR

i La relation qui existe de l'une à l'autre

Parmi tous les éléments nécessaires à la complète orga-
nisation d'un commerce à noire époque, il n'en n'eàt pas qui
soit plus efficace que la réclame alors que beaucoup d'em-
ployés, du plus petit au plus important, n'y prennent
souvent qu'une attention secondaire.

Il est pourtant établi que, de nos jours, l'annonce est
l'aide la plus puissante pour faciliter la tâche du vendeur dans
sa ligne particulière aussi bien que pour assurer le succès
d'une maison. Tout employé loyal y contribue inconsciem-
ment en disant .un mot en faveur de son patron ou en van-
tant les marchandises qu'il détient. Tout. commentaire dans
ce sens vient grossir l'effet de la réclame, mais n'en consti-
tue pas le fond. Voyons un peu ce qu'est réellement la ré-
clame, quelle est sa valeur et quelle place elle tient dans les
affaires et pourquoi ce serait s'écarter du bon chemin et
faire preuve d'inexpérience que de la négliger.

Qu'est-ce que la réclame?

Au sens usuel du mot, la réclame n'est autre chose que
le récit succinct de vos affaires, narré et transcrit sur le pa-
pier; c'est un éloge de votre commerce, issu de votre plume
au lieu de votre bouche. C'est tout simplement un aperçu de
la qualité de vos produits que vous adressez à des milliers
d'individus à la fois, grâce aux procédés d'imprimerie, au lieu
d'en faire personnellement l'éloge à chacun d'eux. C'est
pourquoi celui qui connait bien son affaire et qui est capa-
ble de persuader son interlocuteur au cours d'une conversa-
tion, est à même de le faire également sur le papier. La ré-
clame est la traduction de votre sens des affaires, la rela-
tion de votre façon de voir, faite d'une façon intéressante
et fréquente.

Lorsqu'un commerçant écrit à un client pour le faire pa-
tienter jusqu'à sa visite prochaine tout en lui vantant la qua-
lité de sa marchandise, il fait une "réclame" individuelle,
mais "réclame" tout de même.

Quand une maison lance une circulaire au commerce,
l'invitant à prendre connaissance de la qualité de ses pro-
duits et qu'elle y mentionne la célt' ifé de son service, ou
le prix avantageux de ses articles, elle fait à proprement
parler "de la réclame".

Lorsque la personne chargée dans une maison, du dé-
partem'ent de la réclame, compulse des documents, établit des
chiffres, étudie des projets et remet à une revue une pleine
page de ce qu'elle a noté, on en fait une circulaire dont l'en-
voi coûtera cinq ou six -mille dollars, elle- pratique la récla-
me; elle agit dans le méme but que le modeste vendeur qui
débite mille paroles aux clients qui se présentent, ses argu-
ments ne sont pas plus convaincants, mais au lieu de s'adres-
ser à un seul individu à la fois, elle force, du même coup,
l'attention de 5,ooo ou de 5,oooooo de personnes.

L'influence du vendeur ne s'étend qu'à un public res-
treint dans un temps déterminé, celle de l'annonceur em-
brasse dans le même laps de temps, tout un monde. L'effort
de l'un et l'autre est identique dans son but et, sous deux
formes différentes, constitue ce qu'on appelle: "la Réclame".

Ces deux forces d'une maison doivent marcher la main
dans la m'ain. Que celui qui effectue les ventes au prix d'un
travail laborieux et pénible ne se figure pas que celui qui
passe la majeune partie de ses heures dans un fauteuil con-
bylble. êlaboret des plans. de réclame, est indigne du sa-

Taire'élevé qui lui est octroyé. Son travail est' aussi ardu et
sa pensée est toujours en activité. Le vendeur doit compren-

dre au contraire que ce collègue trqvaille constamment puur
lui, et que c'est grâce aux pages d'annonces qu'il réd.:e
qu'il verra les clients affduer à son rayon. En réalité il i a

pas de meilleur ami dans la maison, il n'en est pas qui
lui rende plus service, puisque c'est son intervention qui li*
permet d'augmenter ses ventes et par suite d'avoir un sala:-
re plus élevé. Tous deux visent au même but, ont le méie
mtif: l'intérêt de la maison dont ils sont les piliers, et cette
mutuelle conception de leur devoir doit créer entre eux une
atmosphère de courtoisie et de cordialité.

Il faut chercher l'origine de la réclame dans les progri
constants qui ont fait subir au commerce d'importants cliai
gement et ont amené des améliorations pour l'obtenti'n
de résultats plus importants dans une période plus réduite

la concurrence était devenue si farouche et la sollici
t;tion pour l'augmentation des affaires si forte, qu'il fut né
cesairel d'influencer le consommateur pour le décider à de
mander certaines marques et obliger, 'du même coup, le dé-
taillant à ,en prémunir. Le but à atteindre était d'aider le
vendeur. Nous disons "aider" parce que nous considérons

(que le viendeur fut et sera toujours le plus puissant auxiliaire
de la %ente. Rien ne surpassera jamais l'action personnell,;
nlle réclame ne possédera la force de persuasion d'un em-
ployé intelligent faisant valoir une marchandise à un client
et l'engageant à en faire l'acquisition.

Ce que fait la réclame

Mais c'est précisément là le point de jonction de la re-
clame et lu vendeur. La première prépare l'oeuvre
du second, elle exécute ce dont la méthode personnelle ut
saurait venir à bout; elle manque peut-être d'efficacité inde
viduelle, niais le résultat collectif est une large compel-
tion.

On peut dfviser la réclame en 2 classes: la réclame de
détail et la réclame générale l'une a pour objet la vente
recte par correspondance, l'autre est destinée à amener
client chez le commerçant. C'est de cette dernière que n-'
voulons dire quelques mots.

D'abord, la réclame, dans beaucoup de cas, ne prov0olne

pas une demande immédiate; elle commence par informer Ir
public de la valeur des produits, elle lui signale certain

particularités favorables à tels articles et le dispose à vi'it
ceux qui les détiennent. En réalité, elle travaille pour le n
deur sans cependant faire la vente.

On pourrait la comparer justement à une meute d
chiens <le chasse rabattant le gibier vers le chasseur qui nI

Plus qu'à le tirer.

La réclame rompt la glace

La personne qui rédige des articles convaincants Pon
les publications ne joue que le rôle d'introducteur vis à-%
<lu public et de sa maison. Elle rompt la glacç entre le client
et le vendeur, il les met en rapport. Elle sènié le champ con -
mercial, niais c'est son collègue à la vente qui a le devoir
faire la ,écolte.

L'anno\iceur ne prend pas une part active à la ve.
mais il est cependant une puissance indispensable au n'
ciant et au vendeur; il ne crée pas les clients, mais il les pé-
sume, il facilite la tâche du vendeur, il prépare par un ar-
ment précis la conversation définitive qui décidera de la r-
mise d'un ordre.

Chacun travaille dans son propre intérêt, dans ce I 1s
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n..îîde, aussi bien le patron que l'employé, et l'on entend
ýouvent des vendeurs tenir ce langage: "Pourquoi ne pas dé-
peiier un peu moins d'argent pour la réclame et augmenter
ni.tn rayon d'un vendeur? ou bien, pourquoi ne pas réduire
k, annonces et grossir mon salaire? je travaillerai plus fer-

e. le résultat serait le même".
Les changements préconisés par de tels employés ne

mtîîraient remplacer la réclame, ni en tenir lieu, l'aide efficace
l'influence constante de cette dernière ne peuvent être ob-

tiiues par aucun autre moyen.
Le consommateur est le maitre souverain de ses préfé-

înces et c'est sur lui qu'il faut agir à tous instants en orien-
ni son goût sur tels articles.

Il est à peine besoin (le discuter cette nécessité de la
tlame, tout homme de vente intelligent et honnêtre ne
irait en nier l'efficacité ni douter de ses résultats surpre-

in.!tits, il est mieux placé que quiconque pour le savoir puis-

*il en tire lui-même profit.
Ces résultats cependant, ne viennent pas du jour au len-

demain, il faut parfois attendre plus d'une année, mais c'est
une force qui s'enfle progressivement et qui devient toute-
puissante, avec de la persistance et de la -patience.

Infailliblement, vous obtiendrez des résultats, si votre
proposition est basée sur l'honnêteté et si les marchandises
que vous annoncez sont de qualité supérieure ou même de
qualité courante.

La durée de la réclame

On se demande souvent comhien de réclame il faut faire
cndant combien de temps il faut la continuer pour que

:,roduit ainsi annoncé devienne familier au public.
Que répondre à cela? sinon qu'en toutes matières la

1'uuleure méthode à suivre est celle pratiquée par ceux qui

arrivés au succès avant nous.
Où faire de la réclame? Partout où l'oeil du public se
. dans les rues, par les affiches: dans les revues, dans

journaux, dans les magasins, etc...
Il est à remarquer que les plus grosses maisons sont
s qui font le plus de réclame, et que les articles les plus

muius et les plus populaires sont ceux qui sont annoncés
'îtamment. Nos marque nationales les plus répandues

ront leur popularité décroitre insensiblement jusqu'à l'ou-
complet, du jour où elles cesseront d'être annoncées. On
ni parlera plus alors, que comme d'une chose ancienne et
ntaine.

Avant de terminer, laissez-nous examiner en deux mots
t réelle mission de la réclame, sa valeur permanente et sa

f-nction en tant qu'assurance de commerce.
Nous sommes à une époque où les assurances se sont in-

-. tniées à nous protéger et nous garantir contre toutes
-rtes de pertes. Vous pouvez vous assurer contre le feu.
-ntre le bris des glaces de vos vitrines, contre l'infidélité
un employé.

Pourquoi n'assureriez-vous pas vos ventes et vos affai-
-? C'est là, la véritable mission de la réclame moderne.

La prime, représen.tée par le coût de l'assurance, est
-oportionnée à la sécurité à obtenir, elle n'est pas plus éle-

* e que celle de toute artre assurance, bien au contraire, elle
t considérablement plus minime et peut passer pour une
pense infime.

Toute autre espèce d'assurance est une perte absolument
ns profit, tant qulil n'y a pas matière à revendication, tan-
: que l'assurance de commerce, représentée par l'annonce,
nporte un profit direct. Non seulement elle enraye la per-
que pourrait entrainer une diminution d'affaires, mais elle
rantit contre le risque d'être contraint par la concurrence

à diminuer le taux du bénéfice.

Considérer la réclame, sous ce jour, si vous ne l'avez
fait jusqu'ici; c'est sa véritable raison d'être. Contractez ufe
prime et vous garantirez vos affaires.

Et n'oubliez pas qu'une marque de fabrique dont la va-
leur est bien établie et dont le mérite est connu, supportera
les assauts de toutes les concurrences aussi longtemps'qu'une
police de réclame en maintiendra la renommée.

"THE DETROIT"

La nouvelle automobile électrique permettant de couvrir de
grandes distances

- Il est unanimement reconnu que l'automobile électrique
est le moyen de transport idéal pour la ville et les courses
suburbaines. Elle est silencieuse et exempte de trépidations.
Il n'est pas nécessaire d'un chauffeur pour la conduire, car
elle est si douce et son mécanisme si simple qu'une femme
peut en prendre la direction sans crainte et avec une sûreté
absolue.

Elle peut parcourir 8o milles dans Montréal avec une
simple charge. Le coût de son entretien comprenant, le
nettoyage, le garage, la charge, et l'appel pour la conduire
à domicile n'est que de 50 dollars par mois. Jusqu'à ces der-
nières années, le point faible dans le véhicule automobile,

était la batterie. On y a remédié complètement par l'appa-
rition sur le marché d'une nouvelle batterie construite par
la "Edison Storage Battery Company" et corrigeant tous
les points défectueux de la première.

Munie d'une Batterie Edison, l'automobile électrique est
assurée du succès, car elle porte la garantie pour 4 àTns du
plein développement de capacité. La surcharge n'occasionne
aucune vibration pas plus que la forte décharge nécessaire
pour gravir une côte.

La "Detroit Electric" est la plus belle automobile élec-
trique qui soit fabriquée non seulement par son apparence
et son style, mais aussi par la supériorité de construction
de son mécanisme et ses qualités de parfait roulement.
Agent pour Montréal,

Harold Cooke, Sgo Sherbrooke St., West, Teléph. Up 5o4o

TERRAIN A VENDRE

Site magni&que, rue Williams près de la rue McGill (i
l'ouest), 72 pieds de façade rue Williams, 94picd de prgpndeur,
fait face sur trois rues. Bon mlhé, conditos îaçies' Oeu d'ar-
gent comptant. S'adresser 1 J.-A. B,, bureau du "Prix Couiant",
8o rue St-Denis, Montréal.



LE PRIX COURANT

LA CHAUSSURE
LE COUT D'UNE CHAUSSURE EST EN RAISON DE LA QUALITE DU CUIR.

Nous connaissons un négociant qui sur sa devanture
avait placardé l'annonce suivante: "La valeur du cuir est
"cotée à un prix bien défini, suivant le cours du marché. Or,
"comme la confection d'une- chaussure comprend les deux
"éléments: matière première et fabrication, il s'en suit, que
"dans le cours régulier des affaires, un fabricant ne peut
"guère vendre meilleur marché que son concurrent, à qualité
"égale. Il en est de même pour les marchands. Il est bien
"évident qu'une chaussure ne peut ètre bonne qu'autant que
"le cuir employé pour sa confection est d'excellente qualité;

et le maximum de qualité est calculé sur le prix de revient.
"Nous mettons donc les clients en garde contre les offres
"faites de chaussures à bas prix. Qu'ils se souviennent du
"dicton: "On n'a rien pour rien." Nous vendons ici de bon-
"nes chaussures, nous en connaissons la provenance exacte,
"la valeur de la matière première, et la façcn dont elles sont
"fabriquées, et nous assumonÇ toute responsabilité pour tous
"défauts qui nous seraient signalés. Ces considérations nous
"obligent à les maintenir aux prix indiqués qui sont leur juste
"valeur. Que vous achetiez ou non, nous serons heureux de
"votre visite et nous nous mettrons à votre entière disposi-
"tion pour vous démontrer la bonne qualité de ce que nous
"vendons."

Le désir de ce négociant en rédigeant cette annonce ju-
dicieuse, était de convaincre l'acheteur, trop crédule souvent,
de la fausseté des <lires des inagasins vendant de soi-disantes
"occasions" et affichant à tous propos de "considérables ra- 6
bais".

Son raisonnement ne manque pas de logique; les cuirs
soçt, en effet, vendus aux mêmes prix à tous les fabricants
de chaussures et il n'en n'est pas qui puisse vendrew'ensible-
ment meilleur marché que son concurrent.

De même que la matière première est achetée au cours
du jour, on peut dire également que la main d'oeuvre est
payée sur un taux, à peu près uniforme, bien qu'il y ait diffé-
renies'méthodes de fabrications.

Si les diverses manières de procéder dans le choix et
l'emplpi des cuirs et la répartition du travail, peut provoquer
une différence dans les prix de revient, il n'est pas douteux
que son évaluation est très. minime et est loin de cadrer avec
les grosses différences mises en évidence par les vendeurs
de prétendues "occasions".

Aussi habile, aussi capable, aussi ingénieux que puisse
être un fabricant, il lui sera impossible d'étabiir une chaus-
sure desMiWe à être détaillée à $1.98 de qualité équivalente à
celle fabriquée par un de ses confrères et appelée à être ven-
due $3.5o. La concurrence dans la chaussure ne permet pas
des écarts aussi considérables. La différence de prix ne peut
guère dépasser io cents par paire. Une plus grosse varia-
tion ne peut être obtenue que par l'infériorité du façonnage
ou pa'r l'infériorité de la qualité, le plus souvent par les deux
ensemble.

C'est tromper le public que d'alléguer la réduction des
frais généraux d'une maison pour rendre vraisemblable une
importante réduction.

Il est franchement établi qu'un bénéfice de 25 pour cent
prélevé sur la chaussure ne laisse qu'une très minime rému-
nération au détaillant; 30 pour cent est un taux normal et
tout juste suffisant pour assurer de bonnes affaires. Il est

.donc difficile d'expliquer autrement que par le défaut de qua-
lité les .prix extraordinaires de bon marché des vendeurs
d"'occasions". Qu'ils ne viennent pas nous dire qu'ils font
d'importantes économies d'un autre côté, c'est faux, ils occu-
pent généralement de vastes magasins, d'un loyer élevé, dans
les rues principales, et font une réclame considérable;
alors?...

Les détaillants doivent instruire leurs clients.

Evideniment, cette réclame à grand tapage et ces maga-
sins d'un loyer coûteux ne concordent guère avec la théorie
dle la vente à petits bénéfices; on ne peut accepter davantage
les soi-disants prodiges de leurs fournisseurs, producteurs
d'articles d'un coût bien moins élevé à qualité égale.

Beaucoup de ces vendeurs de prétendues "occasions" ont
berné le public et ont accrédité leurs dires dans beaucoup
d'esprits. On trouve maints clients assez naifs pour croire
leurs allégations et se figurer-qu'ils achètent chez eux des
chaussures de très bonne qualité à un prix très réduit. A 4
quoi attribuer le progrès de ces genres de ventes et la fausse
mentalité de nombre de leurs acheteurs?

A ce fait, que les marchands de chaussures ne prennent

pas assez de peine pour enseigner au public la valeur de la
chaussure; ils le laissent dans une ignorance complète au
point qu'il ne sait pas discerner une chaussure de prix d'une
chaussure très ordinaire.

Si les détaillants eux-mêmes connaissaient mieux la par-
tie, et s'ils enseignaient à leurs employés les phases de la
fabrication ainsi que les différences de qualité des cuirs, ils
pourraient éduquer le public à ce sujet, lui former un goût
juste, et lui donner les connaissances suffisantes pour qu'il
puisse formuler une appréciation exacte sur ce qu'on lui offre.
Ce serait le meilleur moyen de combattre les vendeurs "d'oc-
casions".

Les commerçants doivent connaître la valeur de la chaussure.

Le passage de l'annonce précitée: "Nous connaissons la
ilprovenance, etc.", est une excellent note pour le marchand;
il doit, en effet, montrer au client qu'il n'ignore rien de la
fabrication de l'article et de la matière qui le compose. Il
doit pouvoir lui établir approximativement le prix de revient
et lui prouver ainsi que personne ne peut vendre sensible-
ment meilleur marché que lui, et que ceux qui le prétendent
ne font que commettre de vulgaires abus de confiance. Il
n'y a que de rres liquidations légales qui puissent offrir de
véritables occasions sensationnelles.

Deux points faibles chez les vendeurs d"'occasions".

Quelques fabricants s'insurgent contre la garantie, ac-
cordée par les bonnes maisons à letirs clients. Ils ont tort,
et ils ne peuvent espérer faire des affaires, s'ils refusent de
faire droit à une réclamation parfaitement justifiée. C'est là
un argument à faire valoir contre les marchands d"'occa-
sions". Les ventes de ces derniers offrent deux points faibles.

l° Ces dits vendeurs se gardent bien d'instruire le pu-
blic, et pour cause, ils savent bien que les chaussures qu'ils
débitent à $1.98 sont de beaucoup inférieures à celles ven-
dues $3.50, $3.00 et mên e $2.50, dans les autres magasins et
ils redouteront une comparaison qui serait à leur désavantage
et à leur confusion.

2' Le marchand d"'occasions" sachant que ses articles
sont de piètres qualités, ne peut pas les garantir contre tous
défauts:et d'un usage raisonnable.

Les chaussures faites par un fabricant honnête et ven-
dues par un marchand consciencieux ne peuvent être que de
bonne qualité puisqu'une garantie de bon usage les accom-
pagne.

En résumé, pour combattre les vendeurs d"'occasions",
le détaillant doit enseigner au public, la valeur de la chaus-
sure, et pour cela, s'instruire lui-même; il ne connaîtra ja-
mais trop de ce qui concerne sa ligne, alors qu'il courra de
grands risques à n'en pas connaître assez.
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QUELQUES MOYENS SIMPLES POUR LES MAR-
CHANDS . DE CHAUSSURES D'ORNER

LEUR VITRINE POUR LA NOEL

J!t. Disposez plusieurs troncs d'arbres de différentes
grant urs et recouverts de neige, derrière, placez quelques
<motifAi de ý branches recouvertes de neige, faites une imita-
tion de neige sur le sol et tendez le fond d'un ton grisaille.
l.es troncs d'arbres peuvent être naturels ou confectionnés
avec des cylindres de carton auxquels une application de

papier froissé donnera l'aspect d'écorce. Peignez inégale-
ient en blanc la partie supérieure de ces troncs ei avant

lue la peinture soi&tsèche saupo.udrez-les avec de la pous-
.ère l'un blanc étincelant. Le coton répandu sur le sol
donera l'idée de la neige. Sur chaque tronc ainsi disposé,

placez une seule paire de chaussures.
Prenez des petits sapins que vous placerez dans des

boj agréables, genre "art nouveau' , peintes en vert avec
com e ornement, un dessin le damier sur un rang. Jetez

queidues fleurs artificielles rouge vif dans les branches soin-
bres; derrière l'arbuste diposez un cercle de bois d'environ
, pieds V de diamètreC avec un rebord de 4 à 5 pouces de
large, letout recouvert <le peluche rouge. Sur ce cercle at-
tachez quelques-uns de vos modèles en laissant assez d'es-

pace entre chacun.
3° Adaptation d'un étalage pour chaussures d'enfants.

.\u centre de votre vitrine placèz un panneau de peluche
rouge ou de flanelle de coton; encerclez-en le sommet dans
une courone de houx. Laissez pendre de la partie supé-
rieure, comme posé à califourchon sur le panneau, divers
'bjets pêle-mêle comme une paire de bas bourrée de ouate,
uivers jouets et quelques chaussures. De droite et de gauche

d!isposez des blocs descendant en gradin et en s'évasant jus-
qu'ht devant de votre vitrine sur chacun d'eux posez une
chàqsure. L'espace ménagé au milieu par cette disposition

Notis permetra l'étalage (le quelques modèles.
4° Placez dans votre vitrine un simple bonhomme de

neige avec entre les mains un écriteau et au bras une pan-
carte, à ses côtés une grosse boule de neige, au fond, quel-

iles branches de sapin. Pour faire une semblable silhouette,
pas n'est besoin d'être né sculpteur. Autour d'un assembla-
ge de baguettes de bols, enroulez du coton floche; quelques
touches grossières dans ce mannequin vous donneront la
sculpture des bras,'.des mains, du nez, etc., et les enfants

qui passeront devant votre magasin, seront amusés, s'y ar-
réteront et les parents lui les accompagneront, ne manque-
ront pas de noter votre adresse.

SOULIER DERBY
Fataisie pour homme.

Modèl du journl "Le Moniteur de la Cordonnerie" de Paris.

LES COMMIS DE VENTE ET LA REC 5 AM 7

Beaucoup de magasins dépensent de grosses sommes
pour faire de la réclame dans les journaux, niais perdent
une partie des bénéfices qu'ils devraient en tirer par suite
de l'insouciance de leurs vendeurs qui ne se donnent pas la
peine de prendre connaissance des marchandises annoncées.

Une cliente qui est amenée dans un magasin par une
réclame, demandera au vendeur ou à la vendeuse, tel ou
tel article décrit dans le journal du matin. Elle dira par
exemple: "Faites-moi donc voir quelques-uns de ces bas de
soie que vous avez annoncés ce matin dans les jounaux" -

"Quels bas?" 'demande la jeune vendeuse étonnée qui, dans 1
son stock, a cent différentes sortes de bas de soie. Et ce
sont alors des pourparlers à n'en plus finir, des questions
multiples qui impatientent la cli'ente; la jeune vendeuse,
pour se renseigner, va conférencer longuement avec une
collègue ou un chef de rayon, dans l'espoir d'obtenir quel-
que explication.

Sans doute, ce trait est un peu exagéré, mais il
montre bien un travers commun à la plupart des vendeurs.
Ils ignorent même les marchandises annoncées dans leurs
propres vitrines. Une cliente aperçoit dans une devanture
un costume qu'elle trouve de son goût, sur la car-
te qui l'accompagne, elle lit qu'elle trouvera le dit article
au 4ème étage; elle grimpe au département des costumes
et fait savoir à la vendeuse qu'elle désire un cos-
tume semblable à celui de la vitrine. Mais la vendeuse qui
n'y a même pas jeté les yeux, n'aaucune idée de celui dont
il s'agit.

A première vue, ces petites remarques peuvent sembler
puériles et paraitre de minces détails qu'on peut négliger
aisément; C'est une erreur, ce sont des points, au contraire,
auxquels on doit apporter beaucoup de soins, puisqu'ils amé-
liorent le service d'un magasin et augmentent la commodité
du client. Il est d'autant plus facile d'en prendre considéra-
tion qu'il n'en coûte rien.

LA VALEUR DU CREDIT

Si vous nous demandez quelle est, à notre avis, la' cho-
se la plus importante pour un jeune homme, nous vous ré-
pondrons lue ç'est <le s'établir une réputation d'intrégrité
absolue. Nous avons rarement vu un homme doué d'une
bonne dose d'intelligence et d'énergie doublé d'une -réputa-
tion de parfaite honnêteté,'faire faillite. La réputation''d'in-
tégrité vaut souvent mieux et plus quç de l'argent. C'est la
clef du crédit:*Si un honme est connu comme un être loyal,
il n'aura aucune difficulté à acheter de la marchandise à
échéance. Celui qui paye régulièrement ses traites à jour
fixe a un meilleur crédit sur la place que celui qui paye tou-

jours comptant.
Ce dernier ne peut jouir d'une bonne réputation' pas

plus d'ailleurs que d'une mauvaise, il n'en n'a pas, on ne:

sait rien sur lui. On peut même se demander pourquoi il

agit ainsi et l'on n'est pas éloigné de croire que s'il ne profite

pas du crédit, c'est qu'il ne peut en obtenir pour une raison

que l'on ignore. La personne qui jouit d'un bon crédit et

fait ses achats à terme est mieux traitée souvent que celle

qui paye comptant; on lui fait toujours les meilleures con-

ditions et les plus bas prix parce qu'on sait qu'elle peut deve-

nir un client fidèle tandis que celle qui paye comptant. n'est'

considérée que comme un client de passage auquel on n'a.

aucune raison de faire des concessions.
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Daisy

Dominion

Anchor

CHAUSSURES EN FEUTRE
Nous sommes agents vendeurs des marques bien Connues

DER&IN, ELMIRA, KIMMEL.,
Ces marques sont connues dans tout le Canada comme étant de -la

p lus haute qualité et -comme ,représentant les Chaussures en
.eutre les plus Fashionables qui existent sur le marché.

-Nous tenons des stoçks de Chaussures en feutre dans nos succursales.
Fiez-vous à nous pour la Qualité et le Service

Donnez une ooýmando à la succursale la plus rapproch6o.

iQ~~MUIME OAIED RUBRER COMPANY LUhT i
SUOURIALESS

matA~Wx 4.5YdIy. Vermot", Oado*htown. Momio.,ST-JOHN. Quéoo Cronby, IWONTftEAL, OU&IIII0. lnMsls ýTONTO. NMMUO,
- Port Dsihoueke, Srma*frd, Berlin,. London,, WINNIFEO, Réglis, biàat.on, Calgary. Edmonton,, VANCOUVrff Vieosj'ia.

EN ECRIVANT AUX ANNONÇEUPs, CITEZ "LE PRIX ÇOURUVT

28

'Nous

zunous dès aordhivos commandes de' réassortment
EN FAIT

DE CHAUSSURES
En Feutre et en Caoutchouc.~

pouvons 'vous faire une livraison Immédiate. Méthodes
améliorées, organ 'isation parfaite et production énorme.

c 10L a lm os:=

---------------------------------------------------------------------

Jacques Cartier

Maple Leaf
Merchants

Fleet Foot
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Faites dès maintenant pour 1912 vos commandes de chaussures

FLEET' FOOT
Pour Tennis- et Sport.

Ne retardez pas le placement de vos ordres jusqu'au mn~td! l'expeédition. Nos voyageurs en route

en ce moment sont à votre service. La saison dernière, notre m inulacture a été débarclie de com mandes,

en raison de la demande sani pré:-é1Lst paur le; chaussures -"FLEET F09 17,- et nous avons de la
difficulté à satisfaire à toutes les demndes que nois avons eue; paur livier ces marchandises.

Nbtsommes maintenant en mesure de prendre soin de vos commandles. Placez-les 'chez nous prompte-

Smemi Une de nos manufactures est spécialement chargée de la fabrication des chaussures " FLEET
FOO0T."

Le mérite de cette marque l'a fait connaltre comme celle des " MEILLEURES CHAUSSURES DE.
SPORT."> C'est la ligne la plus complète qui existe sur îe marché.

COUTILS: SEMELLES.

BLAN CS, EN VRAI CAOUTC ROUC:
TAN, BLANCHES;
BLEUS, ROUGES,
NOIRS, NOIRES.

Les commandes reçues cet automne, sont pîus considérables que jamais auparavant. Les marchands feront

bien, qui ne tiendront qu'une seule sorte de Chaussure de Sport. Les articles " FLEET FOOT" vous
ofFrCTl les avantages suvants:

Une Seule Qualité-La Meilleure. Stock Uniforme et 'Tenu Propre.
Moins de Stock à Tenir. Marque Largement Annoncée.

Nous avons des7stocks dans tous les centres importants.

Dlonnez une commnande à la succursale la plus rapproohéëe.

F CRO1K GNSftIfATE9. RUMSER GogtN y MtEi
SUCcuRsaLgs

MAUFAX. ffdner. Vermouth. Charlottetown, Mootn ST. JON. QU6bl 40vauWy,MnlTUAL. Uw kgs. TORONrO,. HaMIItn.
Fmn I»OuIsbï fonbrd oeils 4.edm. VMWINPO, Récgie. mkwaI... CdgMY. -Ramoée% V&%NOODUR. Veud.'

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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FINANCE
De L.-G. Beaubien & Cie:

La profonde dépression que depuis longtemps subit le mar-
ché le New-York s'est encore aggravée cette semaine et la
conséquence en a été l'immobilisation à peu près complète du
notre.

On a cherché à cette dépression toutes sortes d'explications.
sans vouloir s'arrèter à la bonne, à laquelle cependant chacun
pense sans en vouloi- parler. Ce puissant facteur de dépression
auquel rien depuis un an n'a pu faire contrepoids, c'est la pers-
pective de guerre anglo-allemande qui apparait de plus en plus
comme inévitable et susceptible d'éclater d'un jour à l'autre.
Ces derniers temps on a voulu croire que l'Angleterre avait le
temps d'attendre la réorganisation de la flotte française et la
création les escadres coloniales d'appoint. La situation faite à
l'Angleterre par le développement <le la puissance maritime de
l'Allemagne est telle qu'il lui est impossible, sous peine de se
voir débordée, de remettre à dix ans l'échéance de la guerre.

C'est à ce sentiment très net qui s'est fait jour, par le
Canada, dans les milieux financiers. que l'on doit attribuer la
démoralisation, la morne apathie, de la banque, de l'industrie
et (fu commerce américain. Cet état d'esprit est très compré-
hensible si l'on songe un instan't à la situation que créerait aux
Etats-Unis une guerre qui ettrait aux prises, d'une part l'An-
gleterre et la France ,avec l' llenagne <le l'autre. On reverrait
peut-ètre à New-York une crise monétaire qui rappellerait celle
de la guerre de eécession. -

Cette éventualité, effroyable -au point (le vue humanitaire,
ne saurait cependant avoir pour nous rien <iue (le très heureux.
Le Canada, en effet, dlès le premier moment deviendrait pour
l'Angleterre le réservoir naturel d'approvisionnements, en cle-
vaux, bstiaux, grains, etc., que nous lui vendrions ce que nous
voudrions. D'autre part, l'opinion publique est dè aujourd'hui
à un tel diapason qu'elle ne pourra considérer qu'avec allé-
gresse le départ de contingents destinés à prendre leur part lé-
gitime le gloire des armes françaises et anglaises.

Ce qui précède met une fois de plus ceci en lumière qu'au-
cune éventualité à prévoir, -si <louloureuse soit elle, n'est sus-

t ceptible d'avoir sur la situation économique canadienne une re-
percussion de désastre.

Le siècle qui commence, selon la parole d'un de nos hom-
mes d'Etat à qui pleine justice sera rendue par le recul de
l'listoire, le siècle qui commence sera le siècle du Canada.

Ainsi que nous l'avons ici mème prévu dans notre précé-
dente étude lu marché, la détente monétaire s'est produite et
aujourd'hui il ne reste plps guère trace <le resserrement. Par
suite <le la mise ci circulation <îes cinq ou six millions afférents
à l'opération de conversion des actions <lu Montreal Street, les
banques offrent à discrétion l'argent à 5% aux Agents le
Change.

Le 'Debenture Stock" du Montreal Street s'est vendu jus-
qu'à 4; noW nous demandons pourquoi une valeur <le premier
ordre cogire celle-là ne se vend pas plus cher. Nous conseil-
Ions à la clientèle désirant des placements de tout repos, de s'y
intéresser. Aux cours actuels son rendement est de ,;o5%. Au
point de vue spéculatif même, l'opération est avantageuse at-
tendu que le cours de 95 est à prévoir.

Le Montreal Power cote 18 et certains prétendent que le
cours attbindra prochainement 200. Il est possible en effet que
le cours atteigne ce niveau, mais la chose pourra prendre un
certain temps. Dans ces conditions nous ne pouvons que con-
seiller aux spéculateurs actuellement engagés de réaliser aux
cours actuels qui leur -offrent un substantiel bénéfice.

Au cours de la semaine est intervenu le règlement du 4iffé-
rend survenu dans les filatures entre la direction et la main-
d'oeuvre. Le cours de ces valeurs que la grève avait entraînées
à la baisse s'est heureusement relevé. Dans les circonstances
nous inclinons à considérer les obligations du Textile, comme
un placement avantageux.

Parmi les valeurs (le premier ordre dont nous conseillons,
aux cours actuels, la mise eri portefeuille, nous citerons tout
d'abord le Dominion Steel Corporation Pfd, le Nova Scotia
Steel, le Steel of Canad Pfd, le Canada Cement Pfd, et le
Shawinigan.

* *
*

De forts achats des actions Montreal Power et Shawinigan
ont été les faits saillants de la bourse de Montréal, mercredi
dernier. Les premières se sont vendues au nombre de 3.433.
En clôture, la cote était de 124114. Les actions du C.P.R. ont
été l'objet d'une demande active à 241½. Le Soo s'est vendu de
l33% à 133,12. Le Richelieu a légèrement baissé; les actions
L.ake of the Woods ont décliné à 134; celles de la Steel Cor-
poration étaient plus faciles en clôture.

Le Crown Reserve s'est vendu à 2.78 et 2.80.

La banque des Marchands du Canada a déclaré un divi-
dende <le deux pour cent sur son -capital-actions pour le tri-
mestre courant. Ce dividende, qui est au taux de huit pour
cent par an, sera payable à la banque et dans ses succursales, à
pdi-tir <lu 2 janvier prochain. L'assemblée annuelle (les action-
naires de la banque aura lieu le 23 juin 1912.

D'après R -G. Dun & Co.. les faillites au Canada, la se-
mnaine dernière, de 38 contre 34 la semaine précédente, et 32
l<our la période correspondante, l'année dernière.

* *
*

La Nova Scotia Steel Co.. a déclaré un dividende de 1r
pour cent sur ses actions ordinaires, et un autre de 2 pour cent
sur ses actions privilégiées. Ces deux dividendes seront paya-
bles le 15 janvier.

* **

Les recettes du Soo Railway sont en augmentation de $56.-
<oo pour la première semaine de décembre. Depuis le 1er juil-
let, l'augmentation <les recettes <le ce chemin <le fer est de $i.-
767.492.

* *
*

Le C.P.R. a émis <le -nouvelles actions pour la somme de
$18.ooo,ooo. Elles seront offertes aux actionnaires inscrits le 2
janvier 1M12. Le droit le souscription expire le 13 février.

* *
*

Les recette brutes <lu Northern Canadian, depuis le ter
juillet jusqu'à date, ont augmenté de $t,834,5o0.

S
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INFORMATIONS FINÂNCIERS
Actions Ordbatlti et Action puivilégiée.

BARQUES
Banque de Montréal................................
Banque du Nouveau-Brunswick ......................
Banque de Québec .................................
Banque de la Nouvelle-Ecoe .......................
Banque de Toronto .................................
Banque MaIson ..................................
Banque des Cantons de l'E2st.........................
Banque Nationale..................................
Banque des Marchands.du Canada ................... .
Banque Provinciale.................................
Banque Union atu Canada ....................... I... 0
Banque Canadienne du Commerce........... .........
Banque Royale du Canada...........................
Banque d'Hochelaga ... *..... ......................
Banque d'Ottawa ...................................
Banque impériale du Canada ........................
CHEMINS DIE FER
Canadian Pacific Railway (Ordinaires) ................
Duluth S.S. & A Railway (Ordinaires) ...............

do do do (Préfére-tielles) ............
Minn. St. Paul & Soo Railway (Ordinaires) ............

do do do do ,(Préférentielles) ........
TRAMWAYS ELECTRIQUES
Detroit United Railway.............................
Duluth Superior Traction ...........................
Halifax Electrie Railway............................
Havana Electric Railway (ordinaires) ................

do do do (Préfére:itielles) .............
Illinois Traction CO. (Ordinaires).....................

do do (Pi éférentielles) .................
Mexican Light & Power (Ordinaires) ................

do dâo do (Préférentielles) .............
Montreal Strcet Rail way)............................
Porto Rico Railway ................................
Quebec Railway, Ligbt & Power...................
St. John Railway .. ..................

Sao Paulo Tram., Light & Power ........... .........
Toledo Railway & L-ght............................
Toronto Railway. ..........................

Tri-City Railway & Liglit (Ordinaires) ................
do0 do do <Préférentielles)..............

Twin City Rapid Transit (Ordinaires) ..... ...........
do do do (Préférentielles) ..............

Winnipeg Blectric Street Railway ....................
VALEURS INDUSTIRIELLES

British Columbia Packers (Ord naires).................
do do do (Préférentielles'..............

Canadian Car & Foundry (Ordinaires).................
do do do (Préférentielles).............

Canada Cernent (Ordinaires) ........................
do do (Préférentielles) .....................

Canadian Converters ...............................
Dominion Steel Ca .................................
Dominion Textile Co. (Ordinaires) ....................

do do (Préférentielles) ...............
Lake of the Woods Milling Co. (Ordinaires) ...........

do do .do (Préférentielles) ........
I.aurentide Paper Ca (Ordinaires) ....................

do - do (Préférentielles) .................
Montreal Cotton..................................
Montreal Steel Works (Ordinaires) .................

do do do (Préférentielles)...............
Nova Scotia Steel & Coal (Ordinaires).................

do do do (Préférentielles) .............
Ogilvie Flour Mille Co. (Ordinaires)..................

do do do (Préférentielles) ...............
Peumans, Llmlted Ordinaires) ......................

do do (Préférentielles)...................
DIVERS
Bell Telephone Ca .................................
Mackay Companiet (Ordinaires)............. ........

do do (Préférentielles) .................
Montreal Iight, Heat & Power ......................
Montreel Telegraph ................................
Ottawa tght, Heat & Power Co .....................
Richelieu & Ontario Navigation Co ...................
Shawinigan Water & Power Ca .....................
miNES
Amalgamated Asbestos (Ordinaires)..................

do do ( Préférentielles) ...............
Black Lake Asbestos Ca. (Ordinaires) ...............

do do do - (Préférentielles) ..............
Crowls Roee .....................................
latarmtomal Coal Miang Ordinaires

de dis dis re&msiu

Caital Paji 1

$14,887.570
907,900

2,500,000

3,909,740
4,547,475
4,000,000

6,ooooop.
I,000,000
4,762,440

11,486 920
6,20o,000
2,500,000
3,500,000
5,970,034

i 8o.oooooo
12,000,000
10,000,000
20,832,000
10,416,oo0

12,500,000
3,500,000
1,4009000
7,500,00')
5,000,000
9,964.S00
5,ooo,6oo

13,585,000
2,400,000

10,000,000
3,000,000
9,300,'500

Soo,0oo
10,000,000ý
12,000,000
8,ooo,ooo
9,000,000
2.825,000

20,100,000
3,000,000O
6,000,000

Débentures
146,283,497

21,887,0
2,500Z00

6oo,oooý

24,957,813

4,420,000
2,94l1,500

8,654,400

6,ooo,0o0
13,257,000
3,992.326

19,503,S00

5,...8i,...

20500,0001..............
1,500,000
3,500,000
5 000,000

13,500,000
10,500,000
1,733,500

35,000,0W0
51000900S
1,859,030
2,100,000
115001000
1,6oo,000
1,200,000

3,000,000

6,ooo,ooo
1,030,000
2,500,000
2,000,000
2,150,6oo
1,075,000

129500,000
50,000

501000,0S0
1000,0OO
2,000,000
1,511,500
3,132,000
7,000,000

8,125,000
1,875,000
3,00,000
1,000,000
10999,W5

500,000
21907M

3,500,000

5,000,000
474,000

3,040,275

1,200,000
500,000

6,000,0o0

457,263

2,000,000

3,649,000

10,107,000
100,000
730,000

1,123,573
5,000,000

8,OOO,ooo

1,100,000

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.0

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
160.00
100.00
foo. .on
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
îo00.00
100.00
100. O0
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

5.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

... ... . .. .
100.00
100.00

1.00
100.00
100.00

10%

7%

5%

5%
7%

7%

6,%

6%

6%
7%

80%

6%
70%

.. .. %.. .
7%

6%

7%

80%

7%

7%

8%
5%
7%
8%
8%

6%

4%

6%.

8%
5%
4%

240

70)%

150

98ý

227
70

105

241

7334

89y4
38X

7o

156

150

95
127
133
124

57,%

144ý%

187%

12134
122

241

1334

90>4

231

74

137

244

62
l05

27%

134

156

9ý
101
134

157%

130

192

146

120U
123X

ad"t d 14]vdedlD 1 Taux du d7 dée.root

$15. 000 000 $100.oo Io% 248 248
l,6î8,826 100.00 13% ..... ....
1,250,000 100.00 7% 134%
7.183,631 100.00 '14% 280 28
5.297,475 100.00 11% ..... 205

4,600,000 100.00 il % 205 207V/
2,250,000 100.00 9% 183 1833%
1,300-000 100.00 l ........

4é900,000 100.00 10% 197 198

425,000 100.00 5% .... ....

2,781.220 100.00 81 146 147
9,Il 9,536 50.00 IC0% 207% 212

7,000,000 100.00 12% 239. 238!4
2,500,000 100.00 9% z......... x66
3,900,000 100.00 11% ..... ....
Ca 02ÀlI 100.00 12 I ........
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Revuée des Marchés
EMMCER

Sucres, baisse de xoc par ion livres.
Farine d'avoine, balibe de in par sac.
Saindoux, baisse de. jc par livre.
Thés du Japoni hausse de 2C par livre.
Noix du Brésil, hausse de ic par livre.
Raisifis Sultans, hausse de 2C à 2lC

psr livre.
Pelure, de citron et d'orange, hausse

de 2c par livre.
Pommes évaporées, baisse de ic par

livre..
Le cacao Baker est coté maintenant

39c la livre.
Le prix <lu glucose est cil baisse; on

le cote $3.25 par quart, $3.50 par dlemi-
fluart et $3.75 pair keg.

Le café Maracaibo se vend aux prix
suivants: vert, 23c à 2.3c; grillé, 26c à
2Sc; m1oulu1, 20C1 à 28C la livre.

SUCRES
La demande est tranquille. Un*Ie baisse

de iOc par ion livres a été déclarée le
6i décembre à 3 heures 55 p.mi. Nous mo-
difions nos prix en cqnsé<liuence.

Modus cotons:
1:xtra granulé, biaril les ion lbs. ~8
Extra granulé sac les ion livres. 5.75
E:xtra granulé, èbaril, les- ton lbs. 5.9s
Extra granulé, balle 5 x 2o les

........... 100 lbs. 5. 85
E:xtra granulé, baril les ion lbs. 6.2o
Extra grotind, bte S0 lbs., les ion

................. 1ls. 6).40
Extra ground, J bte 25 lbs., les

............ oq lbs. 6.6o
No i Yellnw b.taril les ion lbs. 5.40
No i Yellow ,sac, les ion lbs. 5.35
I'owdered ........ aril 1o0 lbs. 6.00o
Powdered bte 5o lbs. les 100. l1us. 6.20
Paris LUMPS j Mîe 25 lbs. les ion

-............. *'.. ... lbs. 6.95
Crystal Diamond, baril les ion

................. bs. 6.8s
Crystal Dianiond, i bte So lbs.

........ les ion lbs. 6.65
Crystal Diamond, * bte 25 lbs.

........ les ion lhs. 6.85
Crystal l>iamond, Domino, 2ocar-

ton' 5 lu) s........e '7.80
Sticres bruts cristallisés . lb. o.o51
Sucrtes bruts. nin cristallisés lb. o.os

Ces prix s'entendent au magasin: du
vendeur à Montréal.

M9LASSES
Bonne demande pîour la saison.
Nous cotons:

Barbade, choix, tonne 0.33 0.34 0.36
Blarbade, tierce et qrt. 0.36 0.37 0.39
Barbade: demi qrt. .... 0.38 0.39 0.41
Mélasse fancy, tonne .. 0.35 0.38 0.40
Mélasse fancy, tierce et

quart.........0.40 0.41 0.43
Mêlasse fancy, demi-qrt. 0.42 0.43 0.45

Les prix s'entehdent: ière colonne,
pouir tertitoire ouvert; 2e colonne, pour
te.ritoire combiné; 3e colonne, Pour
Mntréal et-ses environs.
PF"~INU8 ET PA'1'S ALIMEN-

TAIRES
Pris, très fermes; les marchés primai-

res sont en hausse.
Nous cotons:

Farine Five Roses .. qrt. 0.00 6.5o
Pttie Fiv- Roses .. sac 0.00 3.10

Far. patente hongroise, qt
Far. patente hongroise, sac
Far. '*Régal", qrt.. ..
Far. "Régal". sac....
Far. "Regal", qrt.....
Far. straight rollers, sac
Rar. à pâtis. Ocean, .. sac
Farine a pâtis. Ocean, qrt.
Far. d'avoine granulée, sac
l'ar. d'avoine Standard, sac
Farine (l'avoine fine .. sac
Facrine d'avoine roulée, l)rl.
Farine de sarrasin .. sac
Far. de blé-d'Inde ord.. sac
Banner Saxon et Quaker

Oats, et Ogilvie, caisse
Cre-am of wheat . . .. cse
Fécule de mais, ire qîté, lb

2e qîté, lb
Fécule de pommes de terre,

qpts de i lb. .... ... doz.
Vermicelle, macaroni et

spaghetti Canadiens.
En vrac .... ........ L
1E-n paquets de i lb.
Boites de 4 lbs. ..... bte

Qualité extra fine
En vrac... . .

Paquetî, de i lb.....
Nouillettes aux oeufs:

Paquets de jI lb... ... lb.
En vrac, cse de in lbs. . lb.
Vermicelle, macaroni, spa-

ghetti. pâtes assorties; al-
phabets, chiffres, a ni-
maux -nouilles, coudes.
importés en vrac. .lb.

En paquets de i lb. .. lb.
Tapioca Pearl, la lb.
'l'apioca seed. ... lb
Tapioca flake.....lb.
Sagou........lb.

SAINDOUX

0.00 6.40
0.00 3.15
0.00 6.oo
0.00 3.00
0.00 4.90
0.00 2.30
0.00 3.00
0.00 5.50
0.00 3.00
0.00 3.00
0.00 3.00
0.00 5.6o
0.00 3.10
0.00 2.00

0.00 3.95
0.00 5.75

o.o61 0.07
0.041 0.04t

0.00 1.35

0.00 0.04
o.o6 o.o6i
0.00 o.18

0.00 o.o51
0.00 o.o6

0.00 0.07
0.00 o.o6

0.00 0.071
0.00 o.o81
0.07 0oo8
o.o61 0.071
0.071 o.o8
0.05 o.06i

Très bnne demande.
L.a maison N. K. Fairlbank Company a

diminué (le ýc par livre les prix (le son
saindoux composé (le la marque Boar's
Hecad.

La maison Laing l'aeking and Provi-
sion Comnpany a diminué (ie ic par li-

re les prix (le son saindoux comnposé <le
la nmarqiue .\rclior.

Saindoux pur
Nous cotons:

En seaux en bois de 2o lbs.,
le seau.........0.00

En seaux en fer-blanc de
2o lbs., le seau .... ... 0.00

En tinettes de 5o lbs. 11lb. 0.00
Canistres de in lbs. . lb. 0.00
Cnistres de 5 lbs. lb. 0.00
Canistres de 3 lbs. lb. 0.00

FROMAGES CANADIENS

2.65

2.6
0. 13à
0.13A
0.14
0. 141

Les petits fromages d'environ 20 lbs.
se vendent aux épiciers 16kc à 17c la li-

vre.

GRAINS ET' FARINES
Marché de Chicago

A cause d'une diminution des arri-
vages de blé du nord-ouest, d'une temi-
pérature incertaine et d'une menace de
grève dans l'Argentine, les vendeurs à
court terme se sont couverts largement.
En conséquence, les prix, en clôture,
étaient. plus élevés de ic à 1c.

Le blé d'Inde gagnait de ic à îc et
l'avoine, ic a je.

Déc. Mai Juil.
Blé.........0.931 0.971 0.941
Blé d'Inde........63 o.631 0 .63Î
Avoine .......... 0.47 0.49à 04W1

Marché de Montréal
Graba

La demande pour les grains est pas-
sable.

Nous cotonF:
Blé du Nord No i ... .o8 i.o9
Blé du Nord No 2 .. . .5 î.o6
Blé du Nord NO 3 ... 1.01 1.02
Blé du Nord Feed ... o.8o o.81
Avoine Man. NO 2 ...... 0.00 0.47i
Avoine Man. No 3......0.00 o.-4 ()!
Avoine Qué. et Ont. NO 2 0.00 0.46;
Avoine Qué. et Ont. No 3 0.00 0-45i
Avoine Qué. et Ont. NO 4 0.00 0-4ý
Pois No ord. prix nomin. 0.94 0-95
Sarrasin (48 lbs.) .... ... o.oo o.65
Blé d'Inde jaune NO 3 -o.82 0.83

Farines
La demande est assez bonne pour les

engrais; la demande pour les farines
est moins forte depuis la clôture de la
navigation, mais cependant satisfai-
sante.

_Patentes du printemps:
Royal Household .. 2 sacs 0.00 5.6o
Five Roses .. ..... 2 sacs 0.00 5.60
Glenora .. ....... 2 sacs 0.00 5.10n
Harvest Queen. .. 2 sacs 0.00 5.10

Fortes ? Boulanger:
Bakers Special ... 2 sacs 0.00 4.90
Manitoba S. B. .. 2 sacs 0.00 4.40
Keetoba .. .... ... 2 sacs 0.00 4.90
Montcalm .... ... 2 sacs 0.00 4.90

Patentes d'Hiver:
Hurona (à pâtisserie) 2 sacs o.00 5.60
A do 2 sacs 0.00 4.50
Straight rollers ... baril 0.00 4.10
Straigbt rollers.....sac 1.75 1.85
Farine de blé-d'Inde blanc

pour boulangers . 2 sacs 0.00 4.60
Farine de blé-d'Inde pour

engrais .. .. .. 2 sacs 0.00 3.50
Faied'avoine

Avoine roulée.......sac 0.00 2.30i
Avoine roulée ... baril 0.00 5.00

Issues de blé en sacs
Son Man., au char, tonne 0.00 23.00
Gmu Man., au char, tonne 0.00 25.00
Son d'Ont., au char, ton.. 23.00 24.00
Middlings d'Ontario, au

char tonne ...... ... 0.00 28.00
Moulée pure, au char. .. 31.00 32.00
Moulée, mélangée,»a char a6.o@ 29.00

FROMAGE
Marché Anglais

MM.Marples, Jones & Co., nous écril
vent de Liverpool, à la date du 24 nlo-
vembre 1911:

Les affaires ont été quelque peu lilflh
tées pendant la semaine; malizré cela.
les Prix restent fermes et les détenteur:-
ne font pas de cJaicssion. Mais si l-
demande s'améliore, nous pensons qhIC
les prix avanceront promptement.
Fromage de l'Ouest ... 69/0 à 70/0
Fromage de l'Ouest ... 69/6 à 71/0

MM.' Milîs & Sparrow nous écrivent
de Londres, à la date du 1er décembre
1911:
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Les affaires-sont calmes, ruais..sou-
tenues et nous ne serions pas surpris
qu'îelles aient plus d'activité, la semaine
irochaine. On s'attend à ce que les prix
de v'ente au détail avancent sous peu.

Nous cotons:
C'anada blanc et coloré

haut choix ..............- 70/0 à 7 1/o
1.anada blanc et coloré

choix.............69/o
Nouvelle-Zélande, blanc et

coloré............68/o
March6 de Montréal

Les épiciers paient le fromage 16c la
litre. La demande est assez bonne.

BEURRE
Marché anglais

MM. Marples, Jones & Co., nous écri-
%cul de Liverpool, à la date du 24 F10-
%cembre 1911:

La demande pour le beurre <le haut
chiox est assez bonne. Les prix sont à
1,et près sans changement.

Nous sontons:
l.adles des Etats-Unis 9.'6/o à 98/o
irlande, crèmerie, haut

choix . . .128/0 à 132/o
tanada, crèmere, haut

chox .... u .. .. 126/o à 128/o
.\ustralie, haut choix .. 130/0 à 132/0
Nouv.-Zélande, haut choix 134/0 à 136/o
A\rgentine, haut choix (manque)
Sibérie, crèmerie, haut

choix...........(manque)
l>anois, crèmerie, choix à

haut choix, en barils.. 13710 à 140/0

MM.Mills & Sparrow nous écrivent
di: Londres, à la date du ier décembre
1911

1-a cote officielle du beurre danois
nest pas changée. On s'attend en géné-

ral à une baisse de prix, la semaine pro-
cliaine.

-1l arrive maintenant très peu de
lu urre de Sibérie, de sorte que les prix
dit beurre de qualité inférieure sont très
lurmes.

-1l est arrivé 13,oo0 boites d'Austra-
lie; mais ce beurre n'ayant pas encore
cté débarqué, le commerce en souffre et
lvs commandes doivent être remplies
avrec d'autres sortes de beurre.

-Il y a une bonne demande pour le
leurre de Nouvelle-Zélande, qui se vend
très bien.

-Le marché a reçu du beurre de l'Ar-
gentine, mais en faible quantité. On es-
l'ère cependant en recevoir plus tard,
beapicoup plus que la saison dernière.

Nous cotons:
Danemark. ...........136/0 à 138/0
Victoria, haut choix, salé 128/o à 130/o
Victoria, haut choix, sans

sel...........130/0 à 132/0
Victoria, choix, salé. î22/o à i26/o
Victoria, choix, sans sel 124/0 à i28/0
Nouvelle-Galles du Sud,

haut choix, salé. .. ... 128/0 à 130/0
Nouvelle-Galles du Sud,

choix, salé.. .. ..... 122/0 à 126/o
Nouvell e- Galles du Sud,

haut choix, sans sel .. 128/0 à 130/o
Nouvelle-Zélande, choix 130/0 à 132/0
\rgenýtine, haut choix,

salé ... ......... 128/0 à 130/0
\rgentine. haut choix,

sans sel .. . .. .. 128/0 à 13010
Sibérie, haut choix 124/0 à i26/o
Sibérie, choix........î6/o à 122/0
Sibérie, bon ....... 110/0 à 114/0

-Marohê16-de Montréal
La jemande est bonne. Les épiciers

pýîenti 32C le beurre de crèmerie, 32ic
le beurre en blocs et 27 ic le beurre en
rouleaux.

OEUFS
MM. Marpies, joues & Co., nous écri-

vent de Liverpool, à la date du 24 110-
vembre 1911:

Les oeufs sont rares et leurs prix sont
très fermes.
Oeufs d'Irlande (prix no-

minal).........13/6 à i j/o
Oeufs du Continent ... 9/6 à 13/0

Marché de Montréal
La demande est plutôt tranquille.
On vend à la caisse aux épiciers: oeufs

No i, 2.7c; oeufs choisis, 32c la douzai-
ne et oeufs frais 45c.

POMMES
Marché Anglais

MM. J. C. Houghton & Co., nous écri-
vent de L.iverpool, à la date du 23 u1-
vembre 1911:

La demande est bonne, mais le stock
est trop considérable pour que les affai-
res s'améliorent. La plus grande partie
(le l'approvisionnement provient dut
Maine et de Boston. Quelques lots de
pommes canadiennes (le bonne qualité
se sont vendus à une avance. Les New-
towns de Californie donnent encore du
désappointement,, étant donné surtout
qu'à l'heure actuelle il n'en est arrivé
que le quart de la quantité reçue l'année
dernière à pareille epoque.

-PRIX A LIEUGAN.
venîdredi L.undi Mercredi

17 D0V. 20 nov. 28 nov.
.d a. d. a. d. s.d. a. d. a.d.

Etats-Unis--
Baldwin baril tii 159 103 1,53 126 153
Greentng ,10£40

Spy . 13 ,69
Ben Davis ,. o6 tio
Ncwtown ,. o6 18 o
Golden Russeit 1,30 £40
Stark 1, 30 13 9
King ,, 36 166
Canada-
Baldwin
Greening
Stark
G. Russett
Ben Devis
Cranberî y
Spy
Virginie-
York lmperîal ,. 40 16o
lBen Davis ,.113 12 2
Californie-
Newtown J3% r.)>bte

<4r.) 73 90
(4 1-r 60 79

£3 0 136
£2 6 £2 9

89 96
73 89
60 76

6 79

1.00
0.90
0. go
1.25
1.00
0.50
0.50
0.75
3.50
0.75

1.35
0.00
0.20
0.20
0.30

0.40

0.30

7

LEGUMES
Céleri.......la doz. 0.00
Betteraves .. ~.le sac. 0.00
Cargttes .... ..... le sac 0.00,
Choux.. .... ... le quart 0.00
Choux-fleurs .. ..... la doz 0.7
Cresson.. .... ... la boite 0.00
Epinards ....... la boîte o.oo
Navets .... ....... le sac 0.00
Oignons d'Espagne le crate o'oo
Panais........le sac 0.00,
Patates (en-g*ros*), le sac go

lbs.......... .... 0
Persil.......la boite o.so
Poireaux .. .... ... la doz. 0.00
Radis %.. .. ù.. la doz. 0.00
Raifort ......... la lb. 0.00
Salade de Montréal fri5ée,

doz. 0.00t
Salade de Montréal, pommée,

doz. o-oo

PFRUITS VER-tS
Pèches .0.00 0.00
Bananes, régime (en crate) 0.00 2.25
Citrons Messine (300c) .. 4.00 3.50
Limons .... ... la boite o.oo 1.40
Mandarines .. .. la boite 0.00 3.45

lbs. .. ....... ..... .. o0.00 1.15
Oranges Navel.. .... 0.00 4.50
Pamplemousses mélangées.

C5C 0.00 2.50
Pommes fameuses No I.........0s
Pommes fameuses NO 2.......4.00
Ben-Davis No î...........4.00
B3en-Davis No 2...........3,50
Baldwin No i............5.00
Baldwin NO 2............4.00

VOLAILLES ET GIBIER
Poulets mélangés ... lb. 0.09 0.12
Dindes.........lbt. 0.19 0.20
Canards I ,~l). 0.14 0.15
Oies . (..lb. 0.10 0.11
Porcs.........lbt. 0.074 0.08
Lièvres.....la paire 0.00- 0.30
Chevreuil.... ...... lb. 0.07 0.08

FOIN PRESSE ET FOURRAGE
Marché anglais

1.cs marchés anglais sont tranquilles
et les prix à la baisse.

'Maché de Montréal
Nonus cotn' sur rails -À Montréal:

Foin pressé No I . . .. 16.00o 17.00
Foin pressé, NO 2 extra 14.50 15.00
Foin pressé, NO 2 .. .. 13.50 14.00
F'oin znélange (le trèfle .. -10.50 11.00
Trèfle pur .... ......... o.oo, io.So
Paille d'avoine ........ 0.00 4.50

PELAUX VERTg.
La demande est très bonne. Les prix

restent sans changement.
On paie aux bouchers: boeuf de la

ville No 11 13c; NO 2, 12C; No 3, ulc;
boeuf de la campagne, No 1, 13c; No 2,
i 2c; NO 3, tic: Veaux de la ville No II
i.3c; NO 2, 12C; veaux de la cajwpagne,
No 1, 13c; No 2, t2C; agneau, goc; mou-
ton, $î.oo; cheval, $2.50.

Les Eploliers détai-
lanjte ont un capital distinot
dans l'espace qu'ils emiploient
.pour leurs étalages en vitrines.
Pour la décoration des vitrines
et des rayons, rien n'égale les
boites en ocarton rouges et vertes

de savon FI3LS-NAFTA. (Faciles
à mettre de côté et à &ttaer par

les patte* des extrémités,. Point
digne de remarque.
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PROVINCE DE QUÉBEC

COUR SUPERIEURE

A CT I (> N S

Défendeurs Demandeurs tam
Baconsfield

I.eedlhaiiî. IL.........
La Ville (le Bacon)isficilec

....... ... Desrosiers, 1'. L.
Beaconsfield

Ludliani, H.... .....
La ville de licaeotsfield

.............. Melocihe, A\.
Cote Visitation

M1arinier. Nap)........
...... McAvoy. john. .1ère cIa.

Cote Visitation
'rîmulx, .\lec.........

....Iainarclhe. J.H-\ ère cIla
Longueuil

l1inillard. .()........

.............. Faus,. iei.

Macaza
I 'tîdhoî,n..I sidore .. ......
*.St-L'harle<. F.-X. Lu. Lt d

Maisonneuve
INocll, Lotuis.........

Maisonneuve
DY'A ragmn. J.-If........

* ... icwe Mcl ntyre Ci,.
Outremont

P'révost. Clis .. .... .........
La Cie (les Rýéchlauds I niet-

..... leurs Guimiont Ilne.
Rigaud

Iavreault. Eiiliien .... ......
............. Wiite. Wallae

Ste-Anne de Bellevue
LItotirias, M îcliel-J éréenlie.

..... I)aoust A'lice et al.
Ste-Anne de Bellevue

13outdrias, M ichiel- I éréinie.
... .1aotst AXlice et aI.

Ste-Clotilde (Montréal)
Ilourdecat. Pierre . . .

Moquin. Narcisse......
.......... Prineati. Cypirien

St-Constant
Gagnlon. J.-A.. M. D.....

.......... Ballargeon. J.-B.
Ste-Dorothée

Cotîsineau, Aldéric. ....
............. Latiel, Eva

St-Jean Iberville
.nýtrgcui s. Na)........

* .H udsn. Il èhert C o., Lt d.
Ste-Jeanne -de Chantai

ki-tisscan* t Orphin ............
.alois. j- .- l

Verdun

l'aitersun, Sain.......
C anaîda I .cat lier Co......
* . . . kgoyal liaik of Canl.. tère

1 31 I.atroi x. \rniiandl......
La Cie. (le Ferronnerie Letang

S~Ltd.
Westmount

108 Pau r tîîhltI'a!.... ......
S~La Patrie

ste

COUR SUPERIEURE

300 Défendeurs Demandeurs
Arthabaska

l~hn it-nri . Larivière. 1. 1-'.
''4 Chicoutimi
lterger<iti. Na)........

ltayic s t arriage Cib Lt. .t
284 Maisonneuve

.Trudel. J.. 4èmel
t5 1 \I artiliaau. l'iîle . . , . .

JIoubert. . 4elie

COUR DE CIRCUIT

1' JL'C;I-M E1-NTS RE-NDULS

Défendeurs Demandeurs
324 Greenville

Il'ilion, Léon........
.. lélanger, Levasseur & Cie.,

325 Lachine
G agnon. \eictor .Vincent, F. X.
Nat. Mecluka........

.Kofska, Eva
213 La Tuque

Il'aimer. Arthîur.......
'l'lie Rtlcli City Tohacco Co.,

22().....................Itd.

L'Epinay
tottillard, S............. X.9 .. .Couillard, Dýespres A

ci;

Longueuil
Scinez, Solomoiin.......

244.............Goodinan, I. 6
N con.lhert.......

SCadieux, Louis i;
121 Maisonneuve

l)esseniville. Adèle .Laroche, 0. 34
L.efebv~re, Ignace .Lacroix, N. 6
lîlsle. Mathias.......

.Ro ýcbert, J. et ai.,* 4ème classe
~ sSLSt-Clet

litneau. itnery.......
341...........Ranger, G.

Ste-Geneviève
kiici-rA........Chrétien, A.

40 1 St-Laurent

'Taillefer, liAgar . Martin, Jos.
St-Liboire

.L1,inihaîiî, R. E. et al.
Ste-Luce de Duncaster

Monl- l<YI s...liopcl, E. 1).
tants St-Martin

IL~~ae JH.. ... Brissette, 1'.
1 4. Ste-Martine de Courselles

I..al>rec(ine, Amnédée......
Miller, R.

2Ô2 St-Pierre aux Liens
liaîîîel. 1'. 1). . Sansregret, M.

clss \ ri s. Ie'rdiniand .. .. .. ......
clsa.........Bourdon, 1E-. I>e>

classe Sayabec
CqlIin. Naz..........

.antherps, L. ès-quaI
Sherbrooke

P>errault. f ies . .. Raymiond, C.
Tétreaultville

Mon- l.ulelî) rc, Pierre.......
tants.......avid, H. R. & Cie.

Vades Bois
.\ssard. .\délard . Miller, R. C.

32 Verdun
L.aîîî. 1Eîîhrcn ... .. .. Roy, E.

Le mérite est une grande chose; mais
62 de deux Magasins de mérite égal, celi

qui fait la meilleure publicité fera le
81 Plus d'affaires.

Feutre et Papier
N'IMPORTE QUELLE QUANTITE

Toitures Goudronnées (Roofing) prêtes à poser, 2 et 3 pifs.
Papies de Construction. Feutre à Doubler et à Tapisser

Pouits du Goudron. Papier à Tapisser et à Imprimer.
Papier d'Emballage Brun et Manille.

Fabricants du Feutre Goudronné
1'BLACK DIAMOND "

Alex. McArthur & Co., Limited
832 IRUEB McGIILL, MONTREÂ.L

Manufacture de Feutre pour Toitureç: Rues du livre et Logsar..Moulin à Papier. Joiette, Que.

Tô"les Galvanisées

"V "6FLiEUIR DE ILIS"9['i~i1Non de seconde qualité, nais seulement
galvanisiesmoins fortement que les tôles
QUEE'S HEAD.

A. 0. LESLIE'& 00., LIMITED

MONTREAL.
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peintures, Matériaux
de Construction, Etc.

L'EXPOSITION DE FERRONNERIE
Organisée par l'Association des

Marchands de Ferronnerie.

L'annonce d'une exposition de ferronnerie
à Montréal a rencontré dans le monde in-.
dusttiel et commercial une approbation
enthousiaste et d'ores et déjà, les fabricants
se sont empressés de répondre à l'appel du
comité d'organisation et de retenir un em-

placement pour y établir leur stand. La
presque totalité de la superficie dont nous

disposerons, à l'Arsenal du 65e. régiment a
été retenue par les principaux fabricants

dans cette branche et le succès de l'exposi-
tion est dèt à présent assuré. L'intéret
d'une telle manifestation ne caurait échap-
per à persoinne. Le progrès écono:nique
d'un pays ou d'une région exige la plus
complète vulgarisation les procé' à ndus.

triels et commerciaux puisque . .st d'elle

<îue nai>sent à la fois l'esprit d'i ention, le
besoin de perfectionnement, l'extension de

l'utilisation les produits et le développe
ment <le la concurrence.

L'utilité des expositions et incontestable,
car elles donnent la publicité la p'us large à
toutes les industries et sont le meilleur mode

<le vulgarisation scientifique.
Les indlustrils v trouvent l'occas on d'en-

trer en relations étroit's avec les marchands

et c'est a:ec la mi( illeure bonne g àce qu'ils

se mettent à leur disposition pour leur pré-
senter leurs articles nouveaux t t les plus
perfectionnés (t leur en en piquer le foic-
tion nemr ent.

Les inrarc luirls y rercontrent une source.

féconde (le précit ix renseignemenit.i s y slit
à èilie <le se rtindre compte de l'utilité le
certains articles ,!ont la vulgai i-ation n'est
pas encore un fait accompli, il, v reiiarqueiit
des inventiojis qui répondeit parfaiteien t
aux besoins de 1· ur clientèle, ils y augnen -
tent leur savoir et y recoivnlit un cours de
technique éminemment iitéres ant et utile.

La masse du public ne reste pas indiffé-
rente à une telle manifestation, soi désir
d'apprendre et le voir du nouveau la con.
duit daniis ces sanctuaires de fcitnces où les
problèmeis les plus ardus de l'industrie se
trouvent résolus dans uni esprit pratique et à
la portée de tous.

L'exposition <le ferronnerie qui aura lieu
vers la ftin le février à l'ocasion de la Con-
vention Provinciale annuelle dlis Marchands
Détailleus <le la 'rovince de Québec sera unti
éloquent éloge <le notre industrie canadienne
et une légitime exaltation du sentiment
national.

Pour tous renseignements s'adresser à M.
J, A. Beaudry ecrétaire-général de l'orga-
nisation de l'Exposition de Ferronnerie au
siège de l'Aýsociation des Marchands le
Ferronntrie, 80 rue St-Denîis, Montiéal.

L'EMPLOI DU BETON ARME

Nous croyons que ce serait un tort
de vouloir sans cesse et toujours con-
sidérer en première ligne, dans l'em-
ploi du ciment armé, la question d'éco-
nomie.

Si le ciment armé permet d'édifier
des constructions audacieuses, il faut
tenir compte que rien ne doit être né-
gligé pour en assurer la solidité.

Les ossatures métalliques doivent être
consciencieusement calculées et les cal-
culs soigneusement contrôlés. Ces cal-
culs doivent être faits selon des métho-
des scientifiques appuyées sur les don-
nées expérimentales et non d'après des.
procédés empiriques.

Les devis doivent avoir soin d'indi-
quer soigneusement la qualité et le do-
sage des matières entrant dans la con-
position du béton. La proportion d'eau
admise pour le gàchage doit être atten-
tivement surveillée et strictement suffis-
sante pour donner au béton la plasticité
nécessaire pour le bon enyobage des ar-
matures et le remplissage de tous les
vides.

Quant à l'exécution, elle ne doit être
confiée qu'à un personnel- ayant la spé-
cialité de ce genre de travaux. Il est
bien certain qîue pour si bon ouvrier
qu'il soit, le meilleur iiaçWin ie saurait
fournir qu'un travail médiocre s'il n'a
fait au préalable l'apprentissage indis-
pensable du métier de cinenteur.

Les coffrages, ainsi que l'arrinrrge-
des armatures doivent présenter une ri-
gidité suffisante pour résister, sans dé-
formation sensible, aux charges et aux
chocs qu'ils sont exposés à subir p'en-
dant l'exécution du travail.

Excepté dans le cas où il est coulé,'le
ciment doit toujours être à prise 'lente
et damé avec le plus grand soin par
couches dont l'épaisseur soit en rapport
avec les dimensions des matériaux em-
ployés et les intervalles des armatures;
cette épaisseur ne doit pas dépasser
deux pouces après lainage, sauf dans le
cas ou on emploie des cailloux.

Les distances des armatures entre,
elles et aux parois des coffrages doi-
vent être telles qu'elles permettent le
parfait damage du béton et son serrage
contre les armatures.

Si l'on emploie des fers profilés pour

les armatures, au lieu de barres rondes,
il faut avoir bien soin que leur enroba-
ge se fasse parfaitement sur tout leur
périmètre, et notamment dans les an-
gles rentrants.

On doit éviter, autant qjue possible,
l'interruption de l'exécution d'une piè-
ce, et, lorsque ce fait s'est produit, il
faut nettoyer à vif et mouiller l'ancien
béton assez longtemps, pour qu'il soit
imbibé avant d'être mis en contact avec
du béton frais.

En temps de gelée, le travail doit étre
interrompu, si l'on ne dispose pas de
moyens efficaces pour en prévenir les
effets nuisibles. A la reprise du travail,
tout ce qui. a subi les atteintes de la
gelée doit étre démoli.

Pendant une quinzaine de jours au
moins après l'exécution du travail, on
doit entretenir dans le béton l'humidité
nécessaire pour en assurer la prise dans
de bonnes conditions. Cette précaution
a une telle importance qu'elle est ca-
pitale en cas de sécheresse.

Lorsque le moment est venu du dé-
coffrage et du décintreincut, ces tra-
vaqx doivent être faits sans chocs, par
des efforts purement statiques, 'et seu-
lemîent après que le béton a acquis la
résistance nécessaire pour suppirter
salis dommage les efforts auxquels il
est soumis.

Enfin, il y a lieu de faire toujours
subir des épreuves aux ouvrages de bé-
tin ou de ciment armé. Au moment de
ces épreuves, l'àge du béton doit étre
au moins (le (o jours pour les grands ot-
vrages, de 45 jours pour ceux (le mnoy-
enne importance et de 30 jours pour
les planchers ordinaires.

En suivant ces prescriptions, on esL
assuré que les travaux exécutés, si im-
portants qu'ils soient, offriront toute la
solidité et, par suite, toute la sécurité
désirables.

Nous 'ne saurions donc trop recoin-
mander aux entrepreneurs de veiller
s"crupuleusement et à la qualité de leurs
matériaux et aux conditions dans les-
quelles ces matériaux sont employés
par leurs ouvriers.

Ce n'est qu'à cette condition qu'ils se
mnettrnt à l'abri de graves mécomptes.

"Le Moniteur des Travaux Publics."

Intéressez-vous à quelque chose et cela
dès aujourd'hui. Trop d'hommes s'in-
téressent au passé et à l'avenir, et ne
font qu'accumiler des regrets.
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?/arche du &mps
Etablit votre commerce ou le détruit. Vous ne pouvez pas rester stationnaire-

vous allez jie l'avant ou vos reoulez.
"La marche du Temps" est le plus grand indicateur lats le cornmerce de la peinture.

Si la peinture que vous vendez n'est pas bien prép irée, au noven le propres matériaux, "la
marche du temps" révélera ce fait. Si le sleil fait passer sa coulear-ii le vent la fait crevas-
ser- si le temps chaud et sec la fait Irlancuir, "la marche du temps" vous imposera une
pénalité et vous perdrez <le la clientele-1-s clients tic reviendront pas.

Mais si vous vendez de la

Peinture Martin-Senour
Pure au 100 .

"L,a Marche du Temas" vous aidera. Elle m ontrera à votre client

)a qualité splendide de la peinture que vous vendez, et vos clients parleroat

,de sous à leurs amis et de votre peinture qui dure longtemps.

Faites travailler pour vous "LA MARCHE DU TEMPS" -proourez-vous
l'Agenoe des peintures MARTIN - SENOUR, et vos affaires s'amélioreron
avec "la marche du temps".

The Martin-Senour Co., Limited
Les Pionniers de l'industrie dei Peintures Pures.

MONTREAL. TORONTO. CHICAGO. A

AUX DETAILLANTS

Les igares Stonewall
vendant au détail à Cinq cents)

Ont la plus grande vogue parmi tous ceux qui existent sur le murché.

Vous faites donc plus de profit sur les fortes
ventes de ces Cigares.

(Se
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Revue des: Marchêt-ý.
FERRONNERIE

si' , a aucun cliangemient de prix à
,Igiîtalcr, cette semaine.

L a demuande porte t oujours sur les ie-
aie., artictes que nlous signalions, la se-

Maille dethnière; elle est très forte, et
Vactivité devient <le p>lus Cil pLu s grande

n, iestire que nous nous alpprb4i!QtvÇ des
tèete s.

Leýs paienments sont satisfaisants.

PLOMBERIE
Tuyaux de plomb

L.es prix sonit très fermes et l'escomrp-
Pte est de 25 P.

Les prix sont de 7c. Pour tuyaux eni
plomb et de gc. ttour tuyaux de plomb

,,compostion...
Tuyaux de Yenvoi en fonte et acces-

soires
Les 'escomptes sur les prix de la liste

sont: tuyaux légers, 6o et 10 P.C.; tuyaux
moyens et extra-forts, 70 P.C., et acces-
soires légers, moyens et extra-forts, 70
Pour cent.

Tuyaux en fer
L.e marche est faible.
.\u-us coitons, prix de la liste:

........... 0 pieds

il.... .... ........

Nous cotons net:

T uyauix galvanisés.
Nous cotons, prix de liste:

5.50'
3.J
8.50

16.5o
22.50
27.00
36. on

.630
21 .54
27.07
30.80

i.................10 pieds 5.5o
5.50

2.........

Nous cotons net:
2j..............

3..........
31..........

8.50
11 .50

16.50
22.50
27.50
3().00

22.20
29.19

30.70
4...............41.75

Les escomptes sont les suivants:
Truyauix noirs: J pouce, 6Yp.c.; 4 pou-

ce. 69 P.C.; Ï à î1 Pouce, 73à P.C.; 2 a 3
pouces. 741 P.C.

Tuyaux galvanisés. J à i Pouce, 48 P.C.;
1pouce, 59 P.C.; f à si pouce, 631 P.C.;

2 à 3 pouces, 641 P.C.
Tuyaux en acier

2 pouces.. .......... 100 pieds 8.50
2j Pouces
3 Pouces
3M pouces
4 Pouces

10.50
12 .50
15 .00
19 .25

Fer-blanc
Nous cotons:

Au Charbon - Allaways ou égal
IC. 14 x 2o, base .. .. bte 4.40 4.50

Fer-blanc en feuilles
X. Extra$ par X et par cse. 0.75 1 .00

suivant qualité.
(Caisse de 112 feuilles, îo8 lbs. net)

Au Coke - Lydbrook ou égal
IC, 14 X 2o, base .. .. bte 4.10 4.'25

(Caisse de 112 feuilles, io8 lbs. net)
Au'Charbon - Terne-Dean ou égal

IC, 20 X 28 .. .... ... bte 7.00 7.25
(Caisse de 112 feuilles, 216 lbs. net)
Feuilles Fer-Blanc pour Chaudières

(Caisse de 560 lbts.)
XX. 14 x 60, gauge 26 . lb. 0.07 0.071

Feuilles étamées
72 x 30 gauge 23 .D 10 bs. 7.75 8.00
72 x 30 gâtige 26 .o 00 bs. 8.25 8.50

,72 x 30 gauge 28 .o le bs. 8.75 9.00

Tôles Canada
Nous cotons: 52 feuilles demi-poli.

$2.90; 6o feuilles, $2.95, et 75 feuilles,
$3.05.

Tôles Noires
Nous Cotons: 20 à 24 gauge, $2.30; 26

gauIge, $2.35; 28 gaulge, $2.45.
Tôles galvanisées

Nous cotons à la
Gorbals

Best Best
28 G . . . 4.25

26 G . . . 3.80
22 a 24 G 3.75
16-2o0 . . 3.50

caisse:

Coie t
3.95
3.50
3.45
3.20

0110o

Qeen s
liead
4.25
4.00
3.75
3.50

Fleu r
de
Lis
4.10
3.8
3.60
3.35

lot 0Z=28 Anglais........4.10
28 G.=Anglais..........4.35
26 G..............3.85
24 G.............3.60
22 G.............3.60
16 à 2o G............3.45

Moisis d'une Caisse, 25c de plus par
100 livres.

28 G. Américain équivaut à 26 G. An-
glais.
Petite tôle 18 X 24 .. 52 feuilles 4.45
Petite tôle 18 X 24 .. 6o feuilles 4.70

Plaques d'acier
J pouce.............0
3/16 pouce........10

Zinc en feuilles

livres 2.65
livres 2.55

Les prix sont fermes.
Nous -cotons: $8.50 à $900o les ioo lbs.

Tuyaux de poêle
Nous cotons par 100 feuilles: 5, 6 et 7

pouces, ordinaires, $7.50 et Polis $9.
Coudes pour tuyaux

Nous cotons à la doz.: coudes ronds
ordinaires 75 feuilles, $i.îo; 6o feuilles,
$1.35 et polis, 6o feuilles, $i.6o.

Soudure
Nous cotons: barre demi et demi, ga-

rantie. 23C à 24e;>do., commerciale, 21C

Ayez pour but de Satisfaire votre Client

CARTOUCHES DOMINIO.N
POUR CARABINE et REVOLVER.

Toutes les cartouches en boites portant cette marque deSonnierce sont garanties être de la plus haute qfualité elc otfaites
dui nîrilltus: matériel que l'on puicse obtenir. chargées des poudres les meilleures qui existent, par des ou*fiers expériniehtés et
au n.vt n de la machinerie construite le plus scientifiquement.

FAITES AU CANADA.
ju>tt<sce de tir non surpassée et force d'abatage du gibier qui ne peuvent manquer de satisfaire le sportsman le plus exigea¶ý,
125 mo1dèles s'adaptant à toits les genres d'arme3 à feu. Bien empaquetées dans des boîtes portant <les étiquettes attrayin,es.
Ligne lamieux annoncée sur le tuercé.

Insistez sur.oette marqua de fabrique qui procure PROFIT et SATISFAtCTION.

DOMINIO44 CARTRIDOE COMPANY LINIITED.
MONTREALI CANADA.

EN ECRIVA NT AUX ANNONCEURS. CITEZ "LE PRIX COURANT"
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à 22C; do., à essayer les tuyaux, 23C à
L'escompte sur les prix de la liste est

de 65- et to pour cent pour les Couplets
en fer et dit acier.

QUINCAILLERIE
Boulons et noix

Nous cotons:
Boulons à voitures Norway ($3.00) 50 et

10 P.C.
Boulons à voitures carrés ($2.40) 6o et

10 P.C.
Boulons à voitures ($i.oo): grandeurs, i

et moindres, 70 P.C.; 7/16 et au-dessus
6o P.C.

Boulon.ç à machine. I pce et au-dessous
6o, Io et 10 P.c.

Boulons à machine, 7/16 pce et au-des-
sous, 6o p..

Boulons à lisse, 1 et plus petits, 6o ci
la P.C.

Boulonls à lisse, 7/16 et Plus gros, 55 et
s P.

Boulons à charrue, 50 et ici p.c.
Noix par boites de looi ibm.

Nous cotons:
Noix carrées .. .. 41c la lb. de la liste
Noix hexagones .. 41 la lb. de la liste

Pour moins d',une boite de ioo lbs.,
les prix sont à augmenter de Jc par lb.

Broche à clôtures
On cote la broche ondulée No 9,_$2.20;

No 12, *i!S
La broche barbelée est cOtét $2.25 les

too livres i Montréal.
Crampes à clôtures

Fer poli............2.50
Fer galvanisé .. »

Broches pour po'ulaillers
L'escompte cst de 60 et 2à Pour Cent

sur la liste.
x 20 x 4..............$3.40
5X20 x30".............4.10
1x30 x36...........4.75
1X22 X24..............5.00

J X22 x30".............6.30
1X22 x 3b..............7.50

Broche galvanisée, etc.
Nous cotonls:

No 9........les 100 lus. 2.15
No 12.........les 100 li)s. 2.25
No 13........les 100 lbS. 2.30

l'ohî brûle:
No 0o le........s ioo 1tIs. 2.30
No io........les 100 lh)S. 2.35
No Il..........les ioo lbS. 2.42
No i ......... les 100 lbs. 2.6o
No ý3.........les i oo lbs. 2.70
No i k ;.le 100 lis. 2 .80
No c, ............ S 100 l1bS. 2.85
N o îi..........les 100 lhs 3.00

Brûîlé, p- itnyztti\. iio lb... No 18 3.85
Br'llée ) p l. îoac il îoo Ilis. No 19 4.70
Extra 1poulr broche huilée, îoc p). 100 lbs.

Broche à foin
Nous cotons liét:
No 13, $2-35; No 14 $240 et No 15,

$2.50. Prochie àj foin eil acier Coupé <le
long9ucurl, escomIpte 25 p.c. sur la liste.

Broche moustiquaire
Nous colons: broche boire, $i .6o par

rouîleau (le loci pieds: broche verts, $1.65
par r ouu (le 100 pieds.

Broquettes

Pour boîtes- à fraises.
Pour boites à fromage
A valis.es.. ....
A tipis, bleues. ...
A tapîiý. et ;imes. .. ...
A tapis, cil barils ......
Couipées bleues, Cil doz...
Coupées bleues et j Pr-
asanteur.......

Escomptes
75 et 1.2J P.
85 et 10 P. c.
So e t 124 P.C.

8o peC.
8o et 15 'P.C.

40 P.C.
75 et 12è P.C.

60 P.C.

Sweedýen, coupées, bleues
et ornées, en doz. .. 75 P.c-

A chaussures, en doz. .. 50 P.C.
A chaussures, en pqts iI lb. 6o et ici P.C.

Cloua de broche
Nous cotons- $2.30 prix de base, f.o.b.,

Montréal.
Clous coupés

Nous cotons. prix de base, $2.40 f.o.b.,
Montréal.

Clous à cheval
Nous cotons par looi lbs.: NO 7, $26;

No 8, $23; No 9, $22; NO 10, $z0; avec
escompte de 55 p.c. pour la preière
qualite et de 57d P.C. pour la 2e qualité.
Ajouter ic net extra pour boite% de i
livre.

Fers à cheval
Nous cotons f.o.b., à Montréal:

No2 Nqi
et plus et plus
grand petit

Fers ordinaires légers et
pesanîts.. .... ..... le qrt 3.90 4.15

Neverslip crampons 7/16, le cent. 2.6o
Neverslip crampons, J le cenit .. 2.9o
Neverslip crampons, 9/16, le cent. 3.20
Neverslip crampons, §,, le cent .. -3-80
Neverslip crampons 5/16, le cent. 2.10
Nitverslip crampons, 1, le cent .. 2.40
Fer à neige .... ... le qrt $4.15 4.40
New Light Patterîi .. le qrt 4.35 4.60
Fer "'Toc weighit' No i à 4 - .. 6.75
1FeatlierN%-eighit NOS o à 4 .... ... 5.75
F~ers assortis de plus d*tne grandeur au

baril, toc à 235c extra par baril.
Chaînes en fer

Forte demnîde.
On cote par 100 lbs:

3/16 No 6............o.oo
3/16 exact 5..........8.5o
ý1/16 F~ull 5...........7.00

exact 3 ,. .. .. .. 50
i .. . .. 6.5o

5/16..............4.40
1 ................ 3.90

7/16 3.80
4 -- 3.70

9/16..................3.6o

3.40
I....................3.30

3.30

Vis à bois
.(1 I5 s le ,-11-cs sl% n :

suir la iste- ~ mu<sscc ai
Tète plate, acier .. 

8 ,5 Io et îs p. c.
Tète ron1de, acier.....o Io e t 15 p. c.
Tète Plate enivre . . 5 10 et i ;p.eý
Tèt e rondle. cuivre 7<l10 eOt 15 p, c.
TLie plate. liroie . 70 10 et 15 p) C.
Tl e rondle. lurouze t)5 10 et 15 p .C.

Fanaux
lo1rtr e lninid

\\ric!u NO 3......... ..
( .doz.

I >ia..lîb)a rd C. l.......doz.
No <S..............doz.

Pl'cîît.. neo (,\ira par doz.
Tordeuses à linge

Nows cotols.
Roval Canaduan......doz.
Coliail..........doz.
Safeî...........dz
1. Z I.........doz.
Rapid...........coz.
Paraizoi.........doz.
Bie-'cle..........doz.

Nloii escompte de 20 P.
Munitions

L.'escompte sur les Cartouches
diclines est <le 35 et 5 potfr cent.

Plomb de chasse
La demanîde est forte.

S. ;0

9.00
5.75

$47,7.5
52.75

51.75
46.75
54.00
6t0.50

cana-

Nous cotons:
Ordinaire-------100 lb!L 7.5c
Chilled...........1 lils. 7.90
Buck and Seal ....... looi lbs. 8.8o
BaIll.. .... ..... ... 1 lbs. 8.70

L'escompt e est de 15 pour cent sur la
liste.

METAUX
Antimnoine

Nous cotons: $9.50 à $8.75.
Fonte

Nous cotons:
Carroll Spécial.....
Carron Sof t.......
Clarence NO 3.. ...
Clevelanld Not.. ...
Middlesboro NO 3. ..
Summerce NO 2.....

Fer en barre

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

Nouîs cotons:
Fer muarchîand base 100, lbs.
Fer forgé.......base ioo, lbs.
Fer fini. ...... base ioo lbs.
Fer pour fers à cheval

base 100, lbs.
Feuillard mince lit à 2 pcs, base
Feuillard épais No ici .. .. base

20.00
[9.75
18 .00
18-75
18. oo
20.00

1.90
2.05
2.15

2.15
3.15
2.20

Acier en barre
Nùous cotons l'et, 30 jours:

Acier doux .. . base loci lbs. 0.00 1.90
Acier à rivets .base zoo lbs. 2.10 2.15
Acier à lisse .base îoo, lbs. 0.00 i.90

-~Acier à bandage base ioo lbs. 0.00 2.00
Acier à machine base zoo lbs. 0.00 I .95ý
Acier à pince . base îoo, lbs. 0.00 2.40
Acier à ressorts base loci lbs. 2.75 3.00

Cuivre en lingots
Nous cotons: $14.00 à $14.25. Le cw-i

Vre CI] feuilles est coté à 25C la livre.
Etain en lingots

Nowi. Cotons. 403ec à ;oc la livre.
Plomb en lingots

Très forte demande.
Nous cutonIs: $4.60 à $4.83.

Zinc en lingots
Les. prix sont très fermes.
Nous COîU)IS: $7.25 à $7.50 les looi lb;se
HUILES, PEINTURES ET VI-

TRERIE

Huile de lin
Nous cotons~ ai gallon, prix nets: luî

le Louillie 1;o.g;, l'huile crue $0.91.
Huile de loup-marin

Nous cotonts aut gallon:
Huile extra raffinée .. .... ..... 70c

Essence de térébenthine
Nous cotons 70c le gallon par quanti

té de 3 gallons et 65c le gallon par baril
Blanc de plomb

Nous cotons:
Blanc de plomb pur.......6.75
Blanc de plomb NO 2........6.iý
Blanc de plomb NO 3 .. .... ... 6.00
Blanc de plomb No 4 .. .... ... 5.75

Pitch
Nous cotons:

Goudlron pur .. .. loc lbs. 0.55 o.6~
Goudron hluîude, brl. .. .. 0.00 4 Oc

Peintures préparées
Nous cc-tons:

Gallon'...........1.45 1 .9C'
P)eiii'LyIlon .. .... ...... 5 1
Quart, le gallon .... ..... 1.55 1 7
Ent boites <le t l1).. ........ 0.0 0oc.11

Verres à Vitres
Nous cotons: Star. au-dessous de 26

polices uni: . o pieds. $1.70-, 100 Pieds
S.3.26; 26 à 4o. ;o pieds. $î.8o: loci pieds.
$3.40;- 4 1 à i 0, i00 pieds, $3.851 51' à 6o,
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ONEIDA COMMUNITY
GAME TRAPS

I.

I >If

QUINCAILLIERS !
Préparez-vous de bonne heure pour

La Demande Pressée qui
aura lieu pour la Saison
de la Chasse au Piège.

Le piège "Victor", piège parfait à
bas prix, vous fera faire de bonnes
affaires en Autopne.

t: . 4Ai

WWM
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soo pieds, $410o; 61 à 70, 100 Pîeds, $4.35;
71 a do,- 1oo Pieds,- 4135.

L>oVble Dianiîoîd, 100 pieds: o à 25,
$b0; a .40, -ý7.50; 41 a Su, $8-75; si a

bu, ýio.oo; 01 a 7û,~5, 71 a do, ýl2.5O;
bi a 85, Pl4.00, bù a 9u, pio.5o, 91 a 95,
$18.00. 1LsculiîPte 33 I/J P.C.

Sur demîanide, escoilîptc z~o p.c.
Vert de Paris pur

Nois cotoils:
Barils a petrole--------.00 0. 16Î
DirLlliîs de 50 a 100 lbs. 0.00 0. Id
jrtiiils (le !5 lhs. .. ..... 0.00 o. 181
lioîts dle papier, 1 lb . 0.00 0.20o
boites tic 1e hlli, )I>. 0.00 0.21
BOItes papier, jlb. ...... 0.00 0.22
Boites fer-bîlanic, 1 lb -. 0.00 0.23

Câbles ét cordages
Notus cotonls:

Besî IMliîlla .. ..-

British M ailla
sisal.... ..
Latliyarni simple
Latliyard double
jute .... .....
Coton.--......
Corde à châàssis

Papiers de
Nous cotonîs:

base lb. 0.00
base lb. 0.00
base lb. 0.00
hase lb. 0.00
base lb. 0.00
base lb. 0.00
base lb. 0.o0

base lb. Oo
Construction

j aune et noir pesant
Jaîîîîe ordinaire, le rouleau
Noir ordinaire, le rouleau..
Goudronné, les 100 lbs. .
Papier à tapis, les 100 lbs.
Papier à couv., roui., 2 Plis.
Papier à cotiv., rouI., 15 plis.
Papier surprise, roui., 15 Ths.

FERRAILLES

Cuivre fort et fil de cuivre.
Cuivre nmilice et finds. en

- cuivre........
Laiton rouge fort....
Laiton jaune fort....
Laiton mince......
Plomb.........
Zinc.........

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

o. loi
o - od
o. o81
0.10
o. toi
o. loi
0.23
0.34

1 .65
0.28
0.36
1.65
2.75
0.70
0.95
0.50

La 1h
0.00 0.1il

0.00 0.09
0.00 0.10
0.00 o.o8
0.00 0.06
0.021 0.021
0.00 0.03

La tonne
Fer forgé No 1 .. ..... o.oa
Fer fondu et débris de

machines No i...... ..... 0
Plaqîues de poêle.....0.00
Fontes et aciers malléables o.oo
Piéces d'acier .. . .......

Vieilles claques

12.50

16.oo
12.50
9.00
5.00

La lb.
.0. '00 0.09

LA LOI LACOMBE

Semaine terminée le g décembre igii

Emnployés Emipl oyeuir s

Illais, V.... -..... ... ... G. 1'. Ry.
Barrette, koch. Domn. Textile Ce..
( lîartrand, Il......AIpl. Larloucie.
l)ulnil, jo s......Mcdeîiie Lîîioîze.
Laponec, \\.........Art. Mérineau.
i.alonde, I'En!maqurel .0'Gýi1vie Flour

Leblanc. Jos..... .... . ... B iîrc!e!ui.
Lespéraîce, N ap. .St-l-atrcncce Stîgar

- Ref. Co.
Paré, Adélard.... ... Geo. Roberi.
Phianeuf, Art. .. Northern Elettric Co.
Paquqtte, Louis . Sir WVm. C. McDoriald.
Paquette. Jos. . Sir Wm. C. MeDonald.
Parent, Jos. .. .... ... Alph. Emard.'
Peardon, Robert......J. R. Wàlker.
Quince, Albert .:.Jo'hn McDougall.
St-Onge, Ernest.....AIf. St-Onge'

BANQUE- DE MONTREAL Ventes par les Shérifs
(FONDÉE EN 1817)

CONSTITUËE PAR ACTE DU PARLEXMENT

Capital tout payé.......... $14,400,000.o0

Fonds de Réserve........... 12,000,000.00

Profits non Partagés ......... 1,070,735.06

S1RGF SOCIAL,. MON'TRÉtAL

BUREAU DES DIRECTEURS
Le Très lion Lord strathcona and Mouint Royal

G.C.NM c-, G' CV 0O PrMdriît Hlonoraire.
Ri. B. Anu%, l'résident.

.,îr Edward Cloustoxi, Bait., Vice Président.
E. B. Greriistiielcds, Sir William Macdonald

James Rosa-, lion. Robt. Mackay.
sir Thomax Shaughnessy. K.C.V.0., David Morrice

R. Ilosmer, A. Baumgarten, IL. V. Meredith

Sir Edward Ciotîston, Bart.. Gérant-Général.
H. V. Meredith, Abst. Gérant-Général.
A. Macnîder, lnap. Chef et S urint. des'Succursales.

C tiweer.y, Surintendanît des Succursales de la
Colombie Anglaise.

W. K. Stavert. Sufintenctsnt des Suîccursales des
Provinces Maritlmep.

P. J. Cockburn. Surint. des Suc. de la Prov. de Qué,
B. P. Winalow, Surintendant des Suc. du N.-O.
P. J. Ilunter, Inepecteur des Succursales d'Ontario.

D. R. Clarke, Inspecteur Succursales Piovinces
Maritimes et Terre-Neuve.

SUCCURSALES:
147 succursales ail Canada

Terre-Neuve: St. John's, Birchy Cave, Gr. Falls

Grande-Bretagne, L.ondres,
47 Threadneedie St.. P. C.. P. Wiliam& Taylor,

Gérant.
Rtats-Unia, New-York- R. Y. Hebden.

W. A. Bog et J. T. Moîineux, Agts. 64 Wall St,
Ctlcago,
Mexique, Mexico, D. P.

OEO. GONTiIIER
mmU 1OI011811 ET IUDTEf

103 rue 8t-Prançois-xavier
kontréal

'tel. Beii Main 2loi.

&rtbnr W Wilk. Alexander Burnett

W11 K1' & BURNETT
Comptables, Auditeurs, Commisaires'. pour

tots e rovlnO.a

Règlement d'affaires de Faillites

601 Bâtisse Banque des Marchands
TAlléîphone Bell Main _%Soc

%larchsnîis 649 MONTRPAL.

P. A. GAGNON
i Comptable Licencié

Chambre 315. 316. 317
Edific. Banque Québec.

ri Place d'Arm'-s, MONTRBCAL.
Télép»îo'e Bel Nain 4912

NEW VICTORIA HOTEL
H. FONTAINE, PROPRIETAIRE

L-Hôtei des commis-voyageurs.

plan Amé6Icain. Taux, à partir de $2.5o.

Du 18 au 23 décembre 1911

District de Beauce

-François Saint-Hilaire contre Louis
Garand.

Canton de Rixboroughi-La moitié sud
du lot No 12 de la division primitive
pour le neuvièe rang du dit canton, et
maintenant désigné sous le No 12-B aux
plan et livre de renvoi officiels pour le
nleuvième rang du dit cantonl, avec cir-
constances et dép>endances.

Vecnte à la porte de l'église de la pa-
roisse de Saiîît-Ludger, le 19 décembre
1911, a il heures a.m.

District de Montréal

-E.Gladu contre Dame E. Décarie,
épouse de V. Planiondon.

Viauville, v-ille de Maisonneuve, prés
Montréal-Cin<î lots de terre étant les
redivisions Officielles, NOS 1335, 1336,
1337, 1338, 1339 d'une partie du lot prin-
cipal NO 2 aux plan et livre de renvoi
officiels du village d'Hochelaga, avec bâ-
tisses sus-érigées portant les Nos civi-
ques 2, 4, 6, 8, 10, 12, 14, 16, 18 et 2o de
la rue Prévost, de la dite ville.

Vente au bureau du shérif à Montréal,
le 22 décembre 1911, à Il heures a.m.

-Georges Ostigny et al. contre L. A.
Bédard.

Paroisse de Sain t-Con stan t-U ne terre
connue sous le NO 313 des plan et li-
vre de renvoi officiels de la dite parois.-
se, avec bâtisses dessus érigées.

Vente à la porte de l'église de la P*
roisse de Saint-Constant, le 21 décembre
1911, a ii heures a.m.

District de Rimouski

-Eastern Towpships 1:Sank vs E. Cou-
ture et al.

Paroisse de Saint-Pierre du Lac Ma-
tapédia-Les lots No 183 et 184, et le
lot No 175 au cadastre officiel de la dite
paroisse, avec les bâtisses dessus-cons-
truites; et les lots No 271 et 272 au ca-
dastre officiel de la dite paroisse avec
les bâtisses sus-construites, et dépendan-
ces; le lot NO 272 sujet aux droits de la
Banque Provinciale du Canada.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de Saint-Pierre du Lac Matapé-
dia, Cedar Hall, le 2o décembre igii, à
i0 heures a.m.

District de Terrebonne

-Israël Leblanc contre Edouard jour-
n aux.

V'illage de Saint-Janvier-Un empla-
cement portant le No 178 des plan et li-
vre de renv-oi officiels du cadastre de la
dite paroisse, avec les bâtisses dessus-
érigées.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse du village de Saint-janvier, du
district de Terrebonne, le 19 de décem-
bre i91!, à ii heures a.m.

Le mérite est une grande chose; nais
de deux magasins de mérite égal celui
qui fait la maiueure publicité fera le
plus d'affaires.
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Force Maxima pour 'le Poids.
Voilà ce que nous prétendons au sujet de toute partie de

CHAÎNE EN BROCHE D'ACIER CREENUNC
qui sort de notre manufacture. Les matériaux employés sont choisis spécialement tt

conviennt nt parfaitemner t au but auquel ils sont destinés. La fabtication mécanique de la

Châîne Greening est aussi parfaite que possible.

Grande variété de pesanteurs en fait de Chaînes pour Licous, Laisses à Chiens,
Chaînes d'Attache, Chaînes de Trait et Chaînes à Bestiaux.

Consultez votre Catalogue Greening.

The B. Creening Wire Co.,
HAMILTON,

Limited,
MONTRÉ~AL.

StCîiS MAPLE LEAF
Nos Scies

sont trempées

d'un procédé
secret.

Satisfaction
garatie HE AW~ LOAKS SlIURLY.DIETRICH C.u., L. VIIIED, Gat Ont.

LES FABRICANTS DE BEURRE DEMANDENT

La Baratte -"FAVORITE"
parce qu'ils savent que c'est la meilleure. Jetez'un regard sur sa construction -I e sup-
port léger, mas rigi de, en acier-cornière, les tourillons boulonnés, le couvercle serré et -arrangé commodément, l'actionnement à la main et au pied combinés, les coussinets
à cylindres-ces avantages très évidents convainquent de sa supériorité, qui est entière-.
ment prouvee par des épreuves réelles de barattage.

Comme résultat naturel, il su vend plus de barattes IlFAVORITE'1 au Canada q u e
de barattes de toutes les autres marques combinées.

8 grandeurs, pour baratter de 34 à 30 gallons.
DAVID MAXWELL & SONS, St. Maryse, ONTAR O.

Agence à Montr6aI;- 448-448, rue SI-Paul.



Pouvez-vous
Vendre une Scie
à Dents Insérées
ou Changeables?

Il y a beaucoup de scieries, petites ou

transportables, dans la province de
Qudbec, et nous sonmnes sûrs que quelques-unes font des affatres avec vous.
Li, Scie Simonds à Dents Insérécs est supérieure, sous bien des rapports,
à toute autre scie offerte à cette clientèle. Une partie de ces ventes pour-
tait être faite par l'intermédiaire de votre magasin.

"SCIES SIMO NDS"
Peu importe la sorte de Scie ; pourvu que cette Scie porte la marque de fabrique repré-
sentée dans cette page et qu'elle soit faite à Montréal, c'estiune Scie absolument garantie.

-Cela signifie : Scies Circulaires, Scies à Dents Insérées, Scies à Ruban, Scies à Bardeaux, etc.

Vous devriez vous procurer la clientèle des scieries de votre voisinage, qui attendent ordi-
nairement la visite d'un voyageur qui leur vendra cette ligne de Scies. Voulez-vous
prendre la peine de nous écrire au sujet de toute Scie que vous pouvez vendre ? Nous
vous ferons nos meilleures conditions, nous vons dirons quelles expéditions rapides nous
pouvons faire et combien notre garantie vous protège entièrement, vous et votre client,
contre toute possibilité de perte.

Nous désirons que les marchands canadiens connaissent mieux notre ligne et, en consé-
quence, nous sòmmes prêts à offrir des escomptes et des profits libéraux sur les Scies qu'ils
peuvent vendre.

Simonds Canada Saw Co., Limited
Manufacture et Bureau Prinolpal

Rue Saint-Remi et Avenue Acorn, .

MONTREAL, Qué. ST""""" Y

Bureaux-Suooursalesm

ST. JOHN, N. B. - VANCOUVER, C. A. MARQUE DE FABRIQUE

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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LA CONSTRUCTION
SEMAINE TERMINEE LE 9 DEC.

Cette' semaine, il a été donné 19 per-
mis de construction au'coût total de
$2o,480. Les chiffres ci-dessous en in-
diquent la répartition par quartier et
donnet le coût approximatif de chaque
construction.

Nombre de
permis

2

3

2

2

'9

Quartier

Emard..........
Hochelaga.....·..
Laurier........
N.-Dame de Grâces .
Papineau........
Rosemont........
St-Denis .. .. .. .. ..
St-Jean-Baptiste

St-Laurent........
St-Louis........

$ 1,000
3,800

25,500
8,ooo
3,300

850
7,255

150,000

775
2,000

$202,480

. -R -- el et- e St-L utz.
quartier St-Jean-Baptiste; i manufactu-
re, 6 étages; coût prob. $i5o,ooo. Pro-
priétaire, A. )&-Vineberg, 572 St-Paul.

Rue Laurier,'quiartier Laurier; 3 mai-
sons,. 7 ogeit_ ts, 3 etages, 3e classe;
coût prob.- $igoo. Propriétaire, D. Ray-
mond, 244 Clark.

Avenue Gray, quartier Notre-Dame
de Grâces; 2 maisons, 2 logements, 2
étages, 2e classe; coût prob. $8,ooo.
Propriétaire, Helen Knowles, Avenue
Harvard.

Rue St-Urbain, quartier Laurier; 3
maisons, 6 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $7,000. Propriétaire, D.
Raymond, 244 Clark.

Avenue du Parc, quartier Laurier; i
maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $6,500. Propriétaire, H.
Frey, 1720 St-Urbain.

Rue Christophe Colomb, quartier St-
Denis; I maison, 3 logements, 3 étages,
3e classe; coût prob. $3,8oo. Propriétai-
re, Ovila Lacroix, Mont-Royal et St-
André.

Rue Nicolet, quartier Hochelaga; I
maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $3,500. Propriétaire, Ro-
sario Forget, 179 Nicolet.

Rue Cartier, quartier Papineau; i
maison, 5 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $3,3oo. Propriétaires, Du-
gal & Lacombe, 766 Chaussée.

Rue Cowan, quartier St-Denis; i
maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-
se;- eoût -p"ebr -$,eer -Aepriétaire; W.
Scott, 1594 St-Jacques.

Rue Cadieux, quartier St-Louis; ré-
par. à 2 logements et à i magasin, bâ-
tisse à 3 étages, 3e classe; coût prob.
$î,30o. Propriétaire, Albert Dini, 415-
Cadieux.

Rue. Hamilton, quartier Emard; 1

maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-
se; coût prob. $i,ooo. Propriétaire, Art.
Lemieux, iii Hamilton.

JOURNAL DE LA JEUNESSE. -
Sommaire de la 2034e livraison (25 no-
vembre 1911). - Loin des yeux, près
du coeur, par Pierre Maél. - Un port
de mer à Paris, par Pierre de Mériel.
-Comment fumer sa pipe avec un si-
phon, par Daniel Bellet. - La dernière
des Villemarais, par H.-A. Dourliac. -
Musée de poupées: Poupées frisonnes,
par Marie Koeni g.

Abonnements-France: Un an, 2o fr;
Six mois, io fr. Union Postale: Un an,
22fr; Six mois, ii fr.

Le numéro: 4o centimes

Hachette et Cie., boulevard St-Germain,
79, Paria.

Peur v. amerente daem et "a
v«. asourace .

Voyez J. A. ORENIER,
sT.Fm..xAvia. TO, m I se

(Ser- 707 s.Hubr. TeL Est 13m3.)

Les Grandes Corpo-
rations emploient les
Peintures et Vernis

" Minerva."
L'Amirauté -Britannique, les plus

grandes compagnies de chemins de fer et
de navigation du monde, et les peintres décorateurs les plus
renommés emploient constamment les Produits "Minerva."

C'est la preuve réelle de la qualité " Minerva "-la qualité
qui assure une augmentation de profits et la renommée du Mar-
chand qui vend les articles " Minerva."

Les Peintures et Vernis

"'MI N E R V A
sont faits des matières les plus pures et les plus appropriées q4'
l'on puisse obtenir, par les méthodes scientifiques les plus mo-
dernes.

Dans toutes les conditions et sous tous les climats, ils ont
résisté aux épreuves Les Peintures et Vernis " Minerva" sont
toujours mis sur le marché en Pleines Mesures Impériales et ont
à leur appui une expérience de 76 ans dans les peintures.

Y a t-il dans votre ville un marchand vendant les produits
"Minerva "? Ecrivez aujourd'hui pour connaître la proposition
"Minerva " et la Liste des Prix faits aux marchands.

PINCHIN, JOHNSON & Co., (Canada). Limited
377-387, Avenue Carlaw, - TORONTO, Ont.

Maison fondée en Angleterre en 1834.

Vos Clients Demandent le
Vernis Dougall

Soyez en mesure de le leur fournir.
Il n'y a pas de succédané, - pas de vernis sur
le marché dont la fabrication soit l'objet d'au.
tant de soins. Le fait que nous produisons
plus de vernis que toute autre maison au Cnnada
prouve que nos marchandises sont populaires.
Nous ne fabriquons que du vernis ; mais nous
sommes des spécialistes dans cette ligne, et
nous faisons des vernis appropriés à tous les
buts ; chacun d'eux représente la meilleure va-
leur que l'on puisse se procurer. Vos clients
vous demanderont le Vernis Dougall.
Allez-vous le leur fournir, ou les laisserez-vous
allez ailleurs ?

Le vernis qui Dure le Plus Longtemps

THE DOUGALL VARNISH CO., Limited
J. S. N. DOUGAL.L Président.

305 rue des Manufacturiers

Montréal, - - - - Canada.

Asscide avec Marphy Vamnieb Ca., des Etat-Un.mW
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Il
'Mops' se tordant facilement Vos Profits Nets

dont vous ferez bientôt le calcul pour l'année peuvent être
satisfaisants. Mais il est probable que voua trouverez que

& tae enAcie Etapé,vous auriez pu mieux faire. L'occaL.ion la plus sûre et laNo. 8, àttenAirEapmeilleure qui s'off re à vous en ce moment est la vente des
Vernis et Spécialité&

Apparenos la plus soignée, 4IT U TO A P
Aon'ém e e ls.ié Nous coopérons en outre à cette vente.

119rfepas le planoher. Mon@ Vernis "Elastica" pour planchers.
oh* de Nep Simple, le plus uElastic" No. 1. pour l'extérieur.
satisfaisant sur le marohé, "Elaica" No. 2. pour l'intérieur.

au pont de vue des mer. "Teintes Kleartoe" à l'acide et à l'huile pour produire
ohnds. les imitations du meilleur effet.

Vernis "Flattine"l pour Planchers et Vernis "Fiattine',
N.. *pour Meubles.

No.'10. onoe de8110lop avo oobinesonEmail Blanc "Satinette."9
No.10.Manhe e "op"ave oobinlso Voilà quelques-unes de nos principales spécialités de qua-

pour Torohon et Brosse à Lever, possédant les lité supérieure.
partioularltés essentielles d'une "«Mop" Simple,
aveo système de fixation de la Brosse, le moins Demandez des renseignements.
nuisible qui ait été imaginé. Tous les produits' "International Varnish"' sont von-*
Patenté aux Eltats.Unis et au Canada. due en oanistres de pleine mesure Impériale.

La "Marque Tarbox" représente motuellement un
"'Type Uniforme de Qualité," méintenu pendant )m m m @
un "&Quart de Olèolo99.
Nous soliloitens votre olientèle en nous basant Toronto, Winnipeg.
sur le mérite de nos marehandises. Succursale Canadenne de $tandard Vaiia Worka

TABO BOS MFS. înulO OT. New-York. Chicago. od«
TR X OS FSTAuIfTu ,OT Berlmn. Bruxelles. Melbourne*

Article de Quincaillerie se Vendant Rapidement.

La CRAMPE IIADIE Pour Fermeture de "6Crates"
~ ~'~kUTFL~ IIiIVILa Bière, ai Petits Fruits, Etc.

Demandez-nous les prix de ces marchandises Puis recher-
chez la clientèle'des acheteurs pour brasseries. Ce corm-r-
ce sera le vôtre si VOUS vous en Occupez. Nous avons l'article
qui donne 'satisfaction. Nous vous fournirons tout le stock
dont vous pourrez avoir besoin, à de% prix qui vous procure-
ront un bon profit. Vous pouvez FAIRE de la CRAMPE
HARVIE pour Crate, VOTRE MEILLEUR ARTICLE
de VENTE.

COW[AN &1BJITTON
Fabricants de Clous, Pentures et Couplets.

CANANOQUEs ONT.

EN ECR11ANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COUR*NT"
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Renseignements
Commerciaux

Assemblée de créanciers
Iberville-Canada Pottery Co., le î5 dé-

cembre 1911.
Montréal-J. A. Dansereau, hôtelier le

15 décembre.
Alfred Desjardins, 58 Ste-Cécile, con-

tracteur.
St-Guillaume d'Upton-Adélard Ron-

deau, moulin à moudre.
Cessation des affaires

Lévis-La Succursale de la Banque de
British North America.

Québec-Thos. Gagnon, meublier.

Cessions

La Tuque-Camille, Charles, mag. gén.
Montréal-P. Alix. à V. Lamarre, chaus-

sures.
Charest & Frère, épiciers.
Emile Daoust, mag de ferroneries.
Arthur Filiatrault, épicier.
A. M. Lévy, marchand de nouveautés
New-York Pants Co.
H. Rolland & Son, chaussures.
Schlesinger Bros. & Co., agents manu-

facturiers.
Newbois-Onésime Demers, chaussures.
Québec-J. S. Langlois & Cie., mfrs de

. chaussures.
St-Agapit-Odilon Martineau, mfrs de

portes et chassis.
Stè-Agathe des Monts-J. A. Dansereau,

hôtelier. _tgi

Terrebonne-P. P. Massé & Cie., mag.
gén.

Curateurs

Lisgar Station-J. Desautels à Robert
Morrow, mag. gén.

Montréal-Alex. Desmarteau à Onésime
Bouchard, boucher et épicier.

V. Lamarre à Coronotian Laundry.
Vinet & Dufresne à J. G. Lahaie, mer-

ceries pour messieurs.
E. W. Speller à John Young, chapelier.

Ste-Emilie de l'Energie-L. Hénault &
J. Dufresne à Joseph Beaulieu, épi-
cier.

St-Valérin-Larue & Trudel à Emile
Beaulieu, forgeron et épicier.

...... .. ... Décès...........
Lachine-Patrick Donnelly, marchand

de nouveautés.
Montréal-Dr. J. M. Aumont, pharma-

cien.
I. S. N. Drainville, médecin.
J. T. Dwyer, agent manufacturier.

Dissolutions de sociétés

Beaupré-L. Corriveau & Cie., mag. gén.
Grand'Mère-Gauvin & Faucher, pein-

tres.
Montréal-Allard & Bourbonnais, con-

tracteurs.
Barraket & Sabbag.
H. Bourque & Fils, mfrs de marinades;

Mde H. Bourque continue.
J. Brunet & Cie., boulangers.
Collette & Dansereau, mfrs d'Eau Mi-

nérale.
J. & W. Duncan, marchands de bois;

Succ.J. & W. Duncan, Limited.
Edmanson, Bates & Co., mfrs; Suce.

Ednanson, Bates & Co., Limited.
Frisco Pure Soda Water.
Hefferman & Doyle, marchands de

charbon, etc.; Patrick Doyle con-
tinue.

Mansour & Nacca, marchands de nou-
veautés. .

Olsen Cure, V. Archambault & L. P.
Turgeon, continuent sous le nom g
La Cure Olsen Patent Medecine.

Scott & Pease, accessoires d'automo-
miles; succ. "Pope Hartford .Motor
Company of Canada".

Star Laundry; A. E. Howells continue.
Union Rubber Co., les affaires se con-

tinuent par I. & H. Solomovitch,
comme compagnons généraux, et
S. Wener & Cie.; Ltd.. comme com-
pagnon spécial.

St-Jérome-Rolland & Meunier, mfrs de
portes et chassis.

En difficultés

Montréal-John Edgar & Co., chapeaux
et fourrures en gros.

G. Lazanis & Co., confiseurs.
H. Ness, clothing nifg. Co.
J, A. Pitts, bijoutier en gros.

Québec-M. W. Coleman.

En liquidation

Montréal-Auger & Beaudoin, restaura-
teurs.

Rimouski-La Cie. de Biscuits de Ri-
mouski, Ltée., mfrs de biscuits, etc.

Fonds vendus
Montréal-Mde Octave Allard, mdses

de -unnveautés.

Record ~~ ~ Pr Fony&Mc.G. Pintures qui vous donnentRecord Founy Mach. Co.ts.
Fonderies à Montréal, P. Q. et Moncton, N. B. Nous avons des peintures qui ne sedétérioreront

pas entre les mains de votre client. Vouq en recueil
lez le bénéfice Tenez un stock de Floorgiaze M. L.,Poêles pour cuis Granitine et Peintures M. L. Il faut de bonnes pein-

son des Alim ents tures à un marchand pour se faire une clientèle locale.S ~i Ll~ ,'~Iuuiiii~Ce sont les marchands de cette sorte que nous recher-
chons.du Bétail.rési-teà l'usage estéoaque, C'est

POELES DE CHAUFFAGE, nctement ce qu'il faut pour la maison à l'intérieur nu
FOURNAUX:à l'extérieur. Il procure des v'entes de renouvelle

FOURNEAUX:ment.
Granitine est un vernis transparent pour planchers

Ligne la meilleure qui conserve son haut fini et son apparence, malgré
la boue le savon et les nmarques de talons. Le mueil-

et la plus lur à vendre à vos clients. Vous en vendrez davan
taLge.

exclusive de Les peintures M. L., sont d'un emploi facile, par
faitps comme pouvoir de couverture et durables.

Fournaises àpréparées pour nn emploi satisfaisantvos clients Une bonne ligne à vendre.

Air Chaud. Bons profits sur les tros lignes c-dessus.
Ecrivez nons pour obtnir les prix faits au

commerce.

VOYE NORE OURAISECALRIFQUEImperial Varnish 6v Color Co., Limited,
VOYEZeNORnéFOURNInezCAnOstIcd6 rue Morse, Toronto.
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RENSEIGNEMENTS COMMER-
CIAUX (Suite)

Hercule Shoe Co., Ltd.
Karasinsky Barnct, chaussures.
Lahiaie & Beaurcgard, chaussures.
Josephson Nathan, marchand de nou-

veautés.
M. Neveu & Cie., salon de modes.
Alfred P'elletier, épicier.
J. 1'. Thériault, marchand gén. et ïiifr

de beurre.
Montmorency Village-Wilfrid Paquet-

te, boulanger.
Roberval-Phulias 1-amel, chaussures.
Rockland-Scravie & Bros.
Ste-Anne des Monts-Alfred Lepage,

scierie.
Fonds à vendre

Montréal-Adolphe Léger, épicier, le 15
courant.

Québec-Miller & Lockwell Co., Ltd.,
mîrs de tabacs, le ig courant.

Rivière du Loup-Nap. Dion, ferblantier.

Incendie;.

Montréil-Castle'&'Sons, 4ssi
Quyon-Dowd Milling Co., Ltd.

Nouveaux établissements

Drummondville'....Waikins & Robson,
* marchands.

La Biie Shawinigan-Trudel & Bellema-
Sre, mag. gén.

La Patrie--P. Dussault & Cie., march .de
bois et agents d'immeubles.

Montréal-Alliance wire Goods Mfg. Co.
American Hotel Spocialty Co.

A\. lteaudoin & Decarie, plâtriers.
Boston Pool Roomi.
Caledonian Realties, Ltd.
Canada Optical Mfg Co., Ltd.
Canadian Sardine Co., Ltd.
Carroll Bros. Machines.
Chicago Tanning Co.
P. Couture & Cie., épiciers.
Dr. A. W. Chase Medecine Co.
Dominion Produce Co.
Eastern Novelty Co., ordres par la

malle.
Extermino Chemical Co., mfrs.
Frisco Soda Water Co.
Froechlich Fritz Co., Ltd.
Gibb & Co., Ltd.
Greenberg & Co., contracteurs.
Hotel & Travel, Limited.
International Hotel Register Co.
International P-A-Y-E Tramcar Co.,

Ltd.
Larivière & Landes, agents d'immeu-

bles.
W. N. Lassiseraye, épicier.
Leon Costume Co.
Matthews-Laing, Limited.
Needlecraft Shop, mdses de fantaisie.J. A. Ogilvy & Sons, marchands de nou-

veautés'.
Royal Stores, merceries pour mes-

sieurs.
Emile Schmiscb, épices, etc.
Staton & Bowell, plombiers.
Universal Plumbing and Gas Fitting

Co.
H. J.Weaver & Sons, chartiers.
York Knitting Milîs Co.

St-François-Xavier de Brompton-Pier.
re Levasseur, mag. gén.

Sherbrooke--Allen & Ross, marchands
de bois.

Eastern Townships Detective Service.

Lastcrn Townships Motor Co., auto-
mobiles.

Roxton Falls-J. Massé & Fils, mag.
gén.

St -lI-yacinthe-Eugénie Nadeau, hôtel.

INVENT.IONS UTILES

Nos lecteurs trouveront plus bas une
liste de brevets canadiens récemment
obtenus par l'entremise de MM. Marion
& Marion, solliciteurs de brevets, Mont-
réal, Canada, et Washington, E. U.

Tout renseignement à ce sujet sera
fourni gratis en s'adressant au bureau
d'affaires plus haut mentionné.

136,549.-Robert Hartwig, Berlin, AIl.
-Vaisseau isolateur et la méthode de
le construire.

136,621.-Willy Kobler, Bremen, AIl.
-Collecteur de courant pour véhicules
à propulsion électrique marchant au
moyen d'un fil élevé.

136,929.-Louis P. C. J. jacqluet,
Neuilly-sur-Seine, France. - Ressorts
suspendus pour voitures.

136,937-Dale Marchàîl,' Cheltenham
Ang-.Dispositif pour faciliter l'ouver-
ture des portes, barrières,etc.

136,94-fAlexa-nder D. Nichols, Ed-
monton, Alta.-Engin rotatoire.'

13695.-Adolphe Pnibil, Paris, Fran-
-ce.--Huileur- autemt'qu. .

I 36,964.-Otto Thiel, Landstuhl, AI!.
-Procédé de traitement des minéraux.

1 37,007-Per G. .Eistr6m,* Skutskar-
Suède-Méthode d'extraction des pro-
duits contenus dans. le;- eaux de -les-
sive.

Demandez une copie gratis du "'Gui-
de de l'Inventeur.»

PHONE BEAUCE PHONE BELL

La Compagnie P. Cliche, Limitée,
MANUFACTURE

de Balais, Brosses, Pinceaux, Planches
à Laver, Manches, de Haches,

Marteaux, "Candogs"', Pics,
Herminettes.

$W- Spécialité d'ouvrages en Bois Tourné. "GI&

BEAUCE-JONCTION, Qué.

NOVA SCOTIA STEEL & GOAL CO.
LIMITE D

MANUFACTURlgRS DE

ACIER en BARRES MARCHAND, MIACHINERIE à
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES [)ACIER jusqu'à 48p3CSde large,RAII.S
en "T" de 12, 18, 28 et 4o lbs à la verge, ECLISSES,
ESIEUX DE CHARS DE CHEMINS DE FER.

CROSSES PIERES DE FORCE, UNE SPECIALITE
Mines de Fer, Wabana, Terreneuve.-Mines de Charbon,

Hauts Fourneaux, Fours à Réverbère à Sydney Mines,
N. E.-Lamiroirs, Forges et Ateliers de Finissage

à New Glasgow, N. E.
Bureau Principal : NZW GLASGOW, N. EC.

Courroies Spéciales
Nos Courroies sont recouvertes de
notre Ciment Imperméable et peu-
vent être exposées au froid ou à la
chaleur sans danger de les gâter.

D. K. McLaren,
Limited

351, rue St-Jacques,
MONTRUAL.

Tél Main 49044905-72"8

JO8EýH ROOCERS & SONSI IIE
Sheffield, Âng.

Evitez les mitations de notre ~ îr

COUTELLERIE,
en vous assurant que cette MARQUE
EXACTE se trouve sur chaque lame.

Seuls Agen.ts pour le Canada: R1IDW

JAMES HUTTON & CO., Montréal.



LE PRIX COURANT

Epiceries et' Provisions,
VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bollman, cruches paillées, 4

gall. imp. .... ... cruche
Domestique triple, ceruches

paillées, 4 gai. imp., cru-
che.........

72 grains .. ..... le gal-1.
88 grains .. ..... le gaîl.
177 grains (proofl. le gaîl.

THES

0.00 2.20

0.00 1.40
'0.00 0.13
0.00 0.16
0.00 0.20

Très bonne demande pour Ja saison.
Une- hausse est à craindre. Les thés du
Japon de qualité moyenne sont à prix
plus élevés de 2C par livre. Les stocks
sont épuisés.
EPICES PURES, GRAINES ET SEL

Très bonne demande.
Nous cotons:

Alîspice, moulu....lb. o. 5 o. xS
Anis......... . 10.î 0.12
Canary Sed....... .0.41 0.06
Ca 'nnelle, moulue .. o.2o 0.24
Çainnelle en mattes . o. 18 o =
Clous de girofle moulus 0.00o.:21
Clous de girofle entiers. «' 0.20 0.23
Colza........ .06 o.oS
Crèmt &è tartre.... ' o.oo oà3
Gingembre moulu .. .'o.2o 0.30
Gingembre en racine o. "017 0.10
Graine de lin non moul. o.oo o.o7
Graine de lin moulue o.o7 b.08
Graine de chanvre ... "0:041 0.05f
Maiismouhi .. .. . 0.75 1.00
Mixed.. spices mou*lues.. '0.18 0.s2
Mu«sade............"- - 0.35 0.50
Muscade moulue .. .. .. o.oo o: So

Piments (clous ronds)
Poivre blanc rond.Poivre blanc moulu.
Poivre noir rond. ..
Poivre noir moulu...
Poivre de Cayenne pur.
\Vhole pickle spice...
Sel fi, quart, 3 lbs.
Sel fin, quarti, , lbs.
Sel fin, quart, 7 lbs.
Sel fin quart, id lbs.
Sel fin, quart, -2o lbs.
Sel fin, J s4c, 56 lbs.
Sel fin, sac,, 2 cwts.
Sel fin, en quart de 28o lbs

Ordinary fine. ...
Fine........
Dairy..... ..
Cheese.......

Gros sel, sac. ....
.ORGE

0.10
0. 22J
0.23
oi. 16
o.1:6
0.21
o. iii
2.95
0.00
2.80
0.00
0.00

.0.00
0'00

0.00
0.00
0.00
0.00
o.6o

Nous cotons:
Orge mondé (pot) .. sac o.oo
Orge moud&~ (pot) .baril, o.oo
Orge mondé (pot) moins
.d'un sac .. .... ... lb. o. bo

Orge perlé (pearl) .. sac o. ou
Orge perlé (pearl) ... lb. o.oo

LEGUMES SECS
Très bonne demande.
Nous cotons:

Fèves de Lima de Cal., lb. o. o81
Fèves blanches, Can. .. lIb. o. o4j
Fèves jaunes . .mincit 2.00
Flageolets (haricots), sac

de 22o lbs. .. ..... lb. o.00

0.15
0.25
0.27
o.18
0.20
0.25
0.20
3.05
2.95
2 .85
2.75
2.75

0.40
1 .50

z.8o
2.05
2.15
2.45
o. 65

3. 65
7.50

0.041
4.75
o.o51

0.09
0.041
2 Io

0.10

I i

UN FAIT
- ________________________IEn vendant -la poudre à balayer

ANTI DUSTr,
vous vendez la seule poudre à balayer Désinfectante. Germicide et Insecti-
cide, qui empêche aussi la poussière de se soulever quand on balaye. Vous
satisfaites vos clients et obtenez de gros profits.

DEMANDEZ-LA A VOTRE FOURNISSEUR OU A

THE SAPHO MFG CO, Limited,
MONTRÉAL.

I
-w-

-3

Lentilles, par sac .... lb. o.08S o.10c
Pois verts Na i . .la lb. 0.04 0.05
Pois fendus, le sac .. .. 0.00 3.60
BIce-d'inde a soupe, cassé,

le sac 0.00 2.6o
RIZ

La demande est plutôt tranquille.
Nous cotons:
Riz importés:

Riz Patna, sacs-de 56 lbs.,
suivant quaýté . .lb. 0.00 0'05f

Riz Carolina.......o.o8 o.oq
Riz moulu ... 0.04 0.06
Riz soufflé (ufd Ccv

36 paquets de 2 pintes .0.00 3.60
Riz décortiqués au Canada:
Les prix ci-dessous s'entendent f.o.b.

Montréal:
Qualité B, sac de 'oo lbs. ý-65 3.75

? uaité CC, sac de ioo bs. 3.55 3.63
p a rkle 4.70- 4.80
ndia Bright (sac iou lbs.) 3:75- 3.85

Lustre ..à...;..... ..-... 3.81 3i93
Polished Patna.....3.85 3.95
Pearl Patna . . .. 042
Mandarin Pt'.....4.35 4.45
Imperial Glacé Patna .. 4-6Q 4.-70
Crystal Japan .. 0 5. .. s;s .1
Snow Japan ......... 515 5.25
Ice Drips Japain.... . o 0

FRUITS SEDCS .
Très forte demande. Les nix du Bré-

sil sont en hausse de xc par livre. Les
prix des- raisins Sultana eni boites de i
lb. soit Cn hausse de 2C à 21c par li'vre.
Les prix des pelures d'orange et de ci-
tron sont avancés de gic par livre. Le



prix des pommes évaporées est baissé
du ýc par livre.

Noub cotons:
uj.tes et Figues:

Dattes en vrac .. .. 1 IL 0.00 0.05
Dattes en pqts. de i 1b.. 0.071 o.08
Figues sèches eni sac, 3

couronnes .. .... ... L o. ioi 0.11
7 couronnes.....lb. o.ioi o.iii
5 couronnes.....lb. 0.Ili 0.12J
6 couronnes.....lb. 0.13 0.14
9 couronnes.....lb. 0.*15 o.î6
16 onces......btc o.Iîl 0.12J
io onces......btc o.o8 o.o8i
Raisins de Corinthe lb. lb.

Corinthe Filiatras, en vrac o.o8 o.o8i
Corinthe Filiatras en car-

tons i IL.. .. .... .... o.o91
Raisins de Malaga lb. lb.

Rideau.......bte 0.00 2.50
Balmoral......bte 0.00 3.00
Orléans.......bte 0.00 4.00
Royal Excelsior ... bte 0.00 4.80

Raisins Sultana lb. lb.
En vrac........0.00 0.12
Cartons i lb........o.15 o.16

~' Raisins de Valence lb. lb.
Valence' fine off Stalk btes

de 28 lbs. .... ....... 0.0711 0.o8
Valence, Selected, htes de

28 'lbL........ .081 o.o81
Valene*' Layers, 4 cour.,

'btés ge '28 lbs. .. ...... o.o81 o.o8t
* Rsi4à deo Californie lb. lb.

EiýéPin6s, paq. i IL, fancy <manquent)
Epépinés, qi>xý-', IL., irhoix. (manquent)

Nlet Amndes lb. lb.
eh~1, 1ýaragon ... . . 0.16 0.17

Aiiand àVlençe écalées. 0.33 0.35
AYe'1 nes' .. . . 0.11 0.12

911Iç. rpn. le Mayette .. 0.154 0. 17
Noix. Marbo.. ........ 0.13 0.14

LE PRIX COURANT
Noix de Bordeaux écalées 0.33 0.35
Noix du Brésil.. .. .. .. .0.00 i
Noix de coco râpées en

seaux, Par I5 OU 20 lbs. 0. 20J 0.21
Noix de coco rapées en

boites de 5 lbs. .. ...... o.oo 0.21
Noixdecoco ripées, àlalb. 0.00 0.25
Noix Pécan polies, moyen-

nes .,......0.17 o.18
Noix Pécan polie Jumbo. o. 18 o.19g
Noix Pécan cassées ... o.oo o.oo
Noix Tarragone .. ...... o. is o. i61
Peanuts non rôties, Sun . 0.0 0.1
Peanuts non rôties, J3nn

Ton ........ o.oo o. 11
Peanuts non rôties, Cbon. 0.00 0.071
Peanuts rôties, Coon .. . q 0.9 .09
Peanuts rôties, G.....0.10 0.10o4
Peanuts non rôties, G. .0 0.0 o8a
Peanuts rôties, Sun .. . îîîl 0.121
Peanuts rôties. Bon Ton .0.12J 0.14
Pruneaux 30/40 .... ..... 0.00 o.16
Pruneaux 40/50.........0.00 0.14
Pruneaux 5o/6o.......0.00 0.13
Pruneaux 60/70...... 0.00 O.îîl
Pruneaux 70/80.......0.00 0.101
P>runeaux 8o/go..... .0.0 0.10

Pruneaux ÇJo/ioro.... .0.0 o 09

Fruits évaporés lb. lb.*Abricots, boite 25 lbs... .. 0 0.15
Nectarines....... .009 o.1i1
Pêches, boites 25 lbs.... .0. o.121

Poires, boites 25 lbs....0.00 0. 14
Pommes tranchées évapo-

rées .. .. bte§ de 50 lbs. 0.00 0.091
Pelures de fruits lb. lb

Citron........ .. 3 0.1;4
Citronelle....... .o16 0 .17
Orange.........0.131 0.141

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conserves de Légumes

Bonne demande.

Nous cotons: Par doz.
Groupe Liroupe

No 2 No i
Asperges (Pointes), 2 lbs. 2.95 3.00
Asperges entières can., 2 lbs. 0.00 2.50
Asperges Californie, 2 lbs. 0.00 3.65
Betteraves tranchées, '3 lbs. 0.00 1.30

Blé d'Inde .. .. ... 2 bs. 1.00 0.00

Blé d'Inde en éps .. 3 ibs. 0.00 1.75
Catsup, bte 2 lbs. .. doz. 0.00 o.85
Catsup, au gal. .... doz. o.oo 5.oo
Chainpgnons hôtel, boite .0.13 0.14
Champignons ier choix o .19 0.20
Champignons choix, boîtes 0.17 O.î8
Choux de Bruxelles imp. . o.16 o.i7
Choux-fleurs....2 lbs. 0.00 1.65
Citrouilles.....3 lbs. 0.00 0.95

Citrouilles......gal. 2.75 3.00
Epinards... ..... 2 bs. 0.00 i.6o
Epinards .. .. .. ... gal. 0.00 6.oo
Epinards imp. .... ... bte 0.11 0.12
Fèves Golden Wax . 2 lbs. 0.971 1.00
Fèves Vertes ... 2 lbs. 0.00 1.00
Fèves le Lima . .2 lbs. 0.00 1.35
Flageolets importés .. bte 0.131 0.15
Haricots verts imp. .. bte 0.13 0.17
Macédoine de légumes, bte o.io o.16
Mlarinades en seau .. gai. 0.00 o.70
Petits 'pois imp. moyens bte o.11 o. -li
Petits pois imp., mi-fins, bte 0.12 0.121
Petits pois imp., fins,' bte o.1î6 0.17
Petits pois' imp., -ext.fins,bte -0.17 6.1s8
Petits pois imp., surfins, bte (manquent)
Pois Can. English Garden o.tO 1..35
Pois Can. Early June. .00 mosg
Pois Sweet Winkle . .. .'. . o.,6ý
Pois Can. Ext. Fine Sifted o.co 1.90
Succotash .... .. ... 2 b5. 0.00 1.15
Tomates, 3 Iba..--....doz. 0.00o 1.75
Tomates importées, gaI! . o 0.0 .40
Truffes, 1 boite .. ....... 5.00 5.40

Conserves de fruits
Très bonne demande.

SAVEZ-VOUS OU ACHETER CF. DONT VOUS AVEZ BESOI1N?l
Il ne se passe guère de semaine sans que plusieurs abonnés ne nous demandent où ils peuvent se

procurer quelque article dont ils ont besoin et qu'ils ne savent où acheter.

eomme nous "'avons maintes fois répété, -Le Prix Courant"V est entièrement à la disposition
de ses abonnés pour tous les services qu'il peut leur rendre .

Rien ne nous est plus agréable que de leur faciliter ltes affaires, aussi nous empressons-nous de ré-
pondre gratuitement à toute demande rie ce genre.

Nors abonnés qui auraient besoin d'un renseignement à ce sujet n'ont qu'à Détacher le Cou-
pon cl-dessous, le remplir et fl0I1 l'envoyer.

]LE PRIX COUIRANT, 80, ]RUE ST-DENIS
MONTREAL

LE PRIX COURANT,
BÔ. ]RUE ST.DE-NIS,

MONTREAIL

Service des Abonnés

DATE 1911

VEUILLEZ ME DIRE OU JE PUIS ACHETER____________

NOMARES ADRESSE



Nous cotons: Par doz.
Groupe Groupe

No2 No -
Abricots de Californie,

2J lbs. 0.00 3.50
Ananas coupés en dés,

ii IL o.oo 1.40
Ananas importé, .. 21 lbs. 0.00 2.90
Ananas entiers (emp.

Can.) .. ........ ,3lbs. 0.00 2.30
Ananas tranchés (emp.

Can.) .. .. ...... 2 lbs. 0. 1.75
Ananas râpés (emp. Can.)

2 lbs. 0.00 1.771
Bluets Standard .... doz. 0.00 1.25
Cerises rouges avec noyau,

2 lbs. 1.55 1.551

Fj-aises, sirop épais . 2 lbs. 0.00 2.40
Fraises (confitures). ...... 1.35 2.20
Framboises, sirop épais,

2 lbs. 2.00 2.021
Gadelles rouges, si ro p

épaiS.......2 lbs. 1.971 0.00
iGadelles noires, si ro p

épais.......2 Ibo. 1.90 0,00
Groseilles, sirop épais,2 lbs. 0.00 2.00
Marinades can. i gal . gai. 0.00 o.8o
Mûres, sirop épais .2 lbs. 0.00 1.90
Olives, i gai ... gai. 1.271 1-79
Pêches jaunes ... 2 Ibs. 0.00 1.90
Pê,çches .. ..... 3 Ibs. 0.0 2.po
Poires (Bartlett> . 2 *lbs. ooo r .8o
Poires .. ........ 3 lbs 0.00 2.*40
Pommes.......... - 3 lbs. o.oo î.zo
Pommes Standard .. gai. 0.00 '3.05
Prunes Damsori, sirop épais

2 lbs. 1.10 1.15
Prunes Lombard, sirop épais,

2 lb. 0.871 0.90
Prunes de Californie, 21 lbs. 0.00 2.75
Prunes Greengage, sirop

épais ...... ..... 2 lbs. 0.00 1.30
Rhubarbe Preserved, 2 Ibs. o.oo i.50

LE ?RIX COURANt

Rhubarbe .. ........ gaîl. 0.'00 3.90
Fruit& SOUS verre, flacons de& z chopine.
Fraises.......doz. -0o 3.00.
Péches.......do. ,p.0o g.85
Cerises rouges .. doz. 0.00. 1.95
Cerises blanches .. doz. 0.00 2.ia5
Cerises noires....doz. 040 2.40
Framboises ...... doz. 0.00 2.40
Migres .... .... ... doz. -o.,oo 2.4o
Gadelles rouges .. .. doz. 0..00 2.40

Conserves de poisnons
La demande pour les sardinee est très

bonne; elle est passable pour les autres
conserves de poissons. 0

Nous cotons:.
Anchois à l'huile (suivant

format).... ... doz. î.6o -4-50,
Caviar..... Ilb. doz. 3.12 .. 3.25
Caviar...... lb. doz. . 6. îS 6.25
Caviar...... lb. doz. 12.00 12.50
Clams...... lb. doz. 1.20 1.35
Crabes..... lb.L doz. 3.75 3.90
Crevettes en saumure, bte. 0.00 i.8o
Crevettes en saumure,'boîtes .... .. ... 2 bs. 0.00 3.00
Crevettes sans saumure,

lb..........0.00 1. 5
iiIL l....... .0.00 3.25

Finnan Haddies ... doz. î.Is 1.20
Harengs frais, importés,

doz. 1.10 1-45Harengs marinés, imp i.40 s1.6i
Harengs. aux Tom., imp " 1.35 1.40
Harengs kippered, imP. 1.45 1.70

psengs imp., bte i00, bte 1.70 1.75I en gs Canadiens, sauce
tomates...........15 1.40

Harengs Labrador .. br. 0.00 6.00
Harengs Labrador .1brl. 0.00 3.40
Homards, bte plate, 1 lb. "5.25 5.35
Homards, bte plate, 1 lb. M2.90 3.00
Homards bte haute, i lb. "(manquent)

Huitres isolid meat), 5 oz.
doz. 0.00 i.40

Huitres(

Huitres
1luitres
Morue .é
Morue N
Morue. N
Morue gr
R~oyans a
.achards

Sardines
Sardines
Sardines

Sardines

Sardines

Sardines

solid meat), 50 oz.
-doL. 0.00 2.35

.lb, 0.00 1.25

.2 bs. 0.00 2.55S
:uvée, cse, îoolbs. 0.00 7.40
ci, 2.......lb. 0.00 0.04
o i.......lb. o.06 -0. 05J
oss en quart lb. (manque)
.ux truffes et aux

... . .bte 0.17 o.18
canad. . bte 0.37 0.38
can. .. J btes, cse 3.25 3.50
françaises, J btcs,

bte 0.15 0.31
françaises, J btes.

bte 0.22 0.50
Norvège (i bte):

«50 7.50 11.00
Norvège (i bte) .

cse i7.oe 18.oo
Sardines Royan à l'hube% J

bte...........oý4o o-4à
Sardines sans arêtes . . 0.23 *@>24,
Saumon Labrador ioo lbs. 0 .00 a8.50
Saumon rose Cohoes, Fra- .mt :Î~.

ser River, boite plate .. ibe&î'sO
Saumon rouge: ,4

Horse Shoe et Clover Lçaf, w'I,1
,boite haute, i IL .. .dQ;c a..42I .2.45

Horse Shoe et Clover Leaf, ,%
boite plate, i IL .. doz. 2:47f 3.00

Saumon rouge Sockeye
(Rivers' Inlet), bte bau-
te, i lb. .... ..... doz. (manque)

Saumon rouge du printemps, . .- - ..
bte haute, i lb. .. doz. o.oo- Oro

Saumon Humpback, i lb. >- ;

Truite des Lacs, keg ile Ib. 0.00. 7'ùo
Truite de mer .. 100 Ibs.-o.oo, 7.29.
Truite de- mer. i qrt. ... o.oe. 6c5a

boite hati 'te, 1 lIb. .. doz. i.52* IJ59
FROMAGES IMPORTES,

On cote le fromage de -Gruyère-

1i ---

1 
£ý

LEts TRAINS PAR-
TICNT DE M ONT-

REAL. 8

De la Gare Windsor pour:-
PORTLAND, b9.oo a.m.
BOSTON. LOWELL, ag oo ami,. a8.oo p.m.
TORONTO, CHICAGO, a8.45 a.m. aio.oo p.ni. et
alo.45 p m, pour TORONTO-NORD.
OTTAWA b8.35 arnm., c8.55 ar.. aro.to ar., b4.00

P -m., f7.-50op. ni. a). 5o p m. a 10.30 pi.
SHF.RBROOKE et LENNOXVILLE b8.25 arn.,

b4.30 pi.,_ a7,25 pin. -
HALIFAX et MONCTÀM, d7.25 P.m.
ST-JOHN, N.B., a17.25p.rn.
ST-PAUL. MiINNEAPIOLIS. a9. 5 pi.
WINNIPEG,VANCOUVER,axo.xo arn.alO.30 p.m.

De la Gare Viger pour:
QT7EBFC, hqQoo a.rn., RI.3011pin., auI .30P.m.
TROIS-RIVIERF.S. 1)9.00 arn., co.lo a. r 8.30
pin. bý5..wP.m., aqI.30 pi.
SHAWINIGAN FALLS et GRAND'MERE, b9.oo

a.lfl..c9.loa.ifl. ll1.30P.111.
JO0LI ETT P. M. 20 P. M., b9 .oo a.rm., b5. oo pin.n
SAINT-GABRIEL, bg.ooa.in., bS.oo p.in.
OTTAWA, b8.3o arn., b5.30 pin.
SAINTER-AGATHR, 88.45 a. m. il) 1.45 P.M.,

NOMININGUE, r8.45 a.m., b 4.00 p.in.
a) Quotidien. (b-i Qnotidien, excepté Dimanche (c)

Dimanche seulement. (r) Lundi, mercredi et ven-
dredi. (i) Sam-di seulement, (d) Quotidien, excepté.
samedi. iDimanche seulement.

BUREAU DES BILLETS
ENTRE218 rue SaInt-Jacques, LES RUES

S5r PIERRE et MoCILL.

La Ligne Royale
Les plus beaux et les plus rapides paquebots de la

route canadienne.

"ROYAL EOWARD " - "ROYAL CEORCE'
Détenant tous les records.

HALIFAX A BRISTOL Q
Tous les quinze jours-LE MERCREDI. Serviteurs par-

lant le Français. EZ.xcellente cuisine. Confort iusur-
passable.

Autels avec accessoires sur tous nos bateaux pour la célé-
bration de la Sainte Messe.

S'adresser pour détails à*HOME à RIVET, 9 Boulevard St.Laurent.
THOMAS COOK à SON, 530 nie St-Catherine Ouest.

ou à la
COMPAOÏE DE NAVIGATION DU CANADEN NORD,

Limeitée.
Edifice du Canadien Nord.

226-230 rue St-Jacques, MONTREAL.
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From. e entier de 27 lb,. ou de 8o lbs.,
27ic à -c la livre.

En q tntité moindre. 30c la livre.
Le fromage de Roquefort se vend de

35C à 36c la livre et le Limbourg de 19c
à 20C la livre.

On cote encore:
Gorgonzola........lb. 0.40
Edam...........b. 0.35

PRODUITS CHIMIQUES ET
DROGUES

Nous cotons:
Acide borique, bris de 336 lb,., Ilb. o.îIc
Alun, barils de 336 lbo....lb. o.oif
Alun, barils de 112 Ibo..l. 0L .02
Arcanson, lb.......0.031 0.041
Blanc de céruse, brio àe 336 lbs.

Bois due canmpêche IL .. l. 0.2f 0.03
Borax en cristaux, bris de 336

Borax en poudre, brio 112 i.oo
lbo... .... ..... lb. o.oS o.o6

B*tsles- -mites.....lb. 0.00 00
Camomille.......lb. 0.0 0.:30Campéche (Exttrait de):
Boites' de 12 lbo. .. .. lb. ooo 0 .08" 2 Ib.. 9tde lb IL 0.co o.oSl

Camhrelalire .. .... 0.00 o.8o
Carbonate d'ammoniaq>e bis. zi2

Ib... .. .. .. .. .....4 Ibo. 0.0
,Ciee.blmeche.Pwe ... * b. o.4o 0.45Couperose, bi. 37,0 lb.. lb. o.oi 0.02
Crème 4ef tartre ...... -.. lb. 0.24Gélatine route e n feuilles .. IL o.6o

Géatie blauche en feuilles, lb. .33
Gatne Knoux tu fettil., dot 2-2 .3
Mome arabilme '. . b.- o.z o. .6
Iouion tiec .. ,ltx;'(manque)

4ecomaiue. . id0r 0o . 35j
11-mivb comhdùtfe ur - grsse 3.75Paraffine pour cierges, lIb. 00.10 0.12

Plitte à terri,. sac zoo Ibs., sac 0.70

Poudre insecticide I...lb. 0.00 0.50
Résine blanche ...... L 0.031 0.05
Résine G, suivant quantité,

Ilb... .... ......... 0.031 ID.-041
Salpêtre en cristaux, bs12

lb,...........L o.os
Sel d'Epsom, sacs 224 lb,. I.L o.oii
Soda à pâtie, 112 bs.....0o 2.00

Soda à laver:
Sacs 224 lbs., îoo lb,... .75.~ o.8o
Soude caustique en morceaux,

kegs So lbo... .. .. keg î.So i '6o
Soufre en- bâtons, bis 336 lbo., IL o.oîl
Soufre moulu sacs 112 lbs. 1.65 1.70
Tourteaux de lin moula, Ilb. o.o6 o.o8
Vitriol, bris .... .. .. ... o.o5 0.06

BOUGIES ET CIERGES
Nous cotons:

B. Paraffine en vrac boite de 4o lbs.:
6 à la Ilb......lb. o.oo 0.071

12 à la lb.......l. 0.00 0.1Ic
B Paraffine, 6 à la lb. . 0.8 .09
B Paraffine, 12 à la lb. . 0.8i 0.o91
B Stéarine, 14 on. 6 et 12 . . 0.00 0.12
B .Stéarine, M6 oz, 6 et 8 .. 0.13 0. 141
Cierges approuvés .. .. lb. 0.00 0.371
Cierges non approuvés lb. 0.00 0.15

PLATS EN BOIS
Nous cotons:

Ovales de i lb., crate
Ovalesl de. i lb.. crate
Ovales de 3 lb,., erate
Ovalesi de 3 ibs. crate..
Ovalçàd 5 ibs., crate..
'Carrésl de i lb., crate..
Carrés de i lb., crate..
Carrés de a lbs., crate..
Carrés de 3 Ibs., <rate..
Carrés de s ib;., crate..

CUVETTES EN B
Nous cotons:

Cuvette No o, la do:.

Cuvette No i, la doz.....
Cuvette No 2, la, doz.....
Cuvette NO 3. la doz.....

EPINGLES A LINGE

Epingles ordinaires.
Boites de 5 grosses

Epingles à ressort:
Boites de 2 grosses

BALAIS
Nous cotons:
Avec manches ordinaires.

5 cordes........
4 cordes.... ...
3 cordes.... ...
2 cordes.... ...
Mélés de jonc, 4 cordes..
A long manches....

Avec manches bambou:
4 cordes.... ...
A long manche.....
D'enfant, 2 cordes. ..
D'enfant, i corde....
Manches de faubert (mop),

8.50
7.00

la bte o.6o

la bte 0.90

La doz.
0.00 4.75
0.00 4.00
0.00 3.50
0.00 3.25
0.00 3.10
0.00 3.50

4.25
3.00
0.00
0.00
dos.

5.50
3.50
1.35
1.00

ALLUMETE
*NWiS *SfVue o

Telegraph. bte de zo CL.......4-8
0.00 0.25 beepoue. bte de so gr......470
0.00 .03$& Tig14r bte de igy.....4.30 à 4:40.00 0.3s1 Heamdli2ht bte ge -p........ -4
0.00 0.3M King Eward, bte de i gr....3.70
0.00 0.40 Ragle, bte de i gr....... .1 3
0.00 0o2» Sulent bte de 1 gr.........
0.00 0.274 Silent, bte de po........ .3
0.00 0.35 Rising Star, bte de 1 gr. 6.15
0.00 0.45 Pour quantité de 5 caisse assorties
0.00 0.50 ou non, fret payé pour tous les points

ois de la province de Québec.
"Tirer" ne s'applique qu'à la province

10.50 de Québec seulement

Entre MONTREAL, TORONTO. HAMILTON, NIAGARA FALLS
DETROIT et CHICAGO.

A TORONTO en 734 HEURES par
"L'INTERNATIONAL LIMITED"1

LE TRAIN LE PLUS BEAU ET LE PLUS RtAPIDE DU CANADA
Part de Montréal à g.oca. m.* toux les jours.

QUATRE TRAINS EXPRESS PAR JOUR
MONTREAL, TORONTO et LOUEST.

9.00 cm. - 0.45 a.m. - 7.30 p.m. - 10.30 p.m.
Wagoni-huolTt itsalon et bibliothqume -tir les trains de jour.W.*gons.lits Pullman éclairé- à l'électricité, avec lampes pour

lire -i,, lit; sur les trains de nuit.

Fêle de Nool et du nouvel An
D)cs îilletq aller et retour Perot venidus dlan% t lne- e gares duiCaniada. aussti enuie Ni'.a'-ena Sprlnigs N Yt swa,"tan. Vt . l4land

Pond. Vi . Rouaien Polnt.N V. et gAres intermédiîaireau prix d'tan
BILLET SIMPLE DE PREMIERE CLASSE

l26art23 24 2~ dc .Ilîite <e rtor > i %t~i%%.idepar tles 30,
.lt déCc. ter jan uîvtc limite de retoui le à janvier.
PRIXC D'UN B LLET DE PREMIERE CLASSE PLUS UN TIERS

Dé~part du it dé-c. au premier janvier; limiite de retour1 janvier.
Srvis* Amélioré de Montméal-New.York, via C. T.-D. à M. C.

l.ea traln. I tissent mintenant Montréal poair New-York tous les
jours; à 8:4 a M. et t8 top %il. arrivant 4% New-York à 833 p. M. et
7.J6 respectivemenut

Ai, retour. i4~parlejut de New 'York à 8.4% &.1. et 7.25 p..., arr:.
vaut A Montréal à tt,lo p m. et 7.r5 a.m re spectivenient.

Bureau des billets en ville
30 rue St.J@oqu.s. Troi. Main 0005.

Ou Cure Bonaventure.

R. FORO ET,
AGENT DE CHANGE,

83 rue Notre-Dame Ouest,
Montréal.

Bureau à Paria; 60 rue de Provenoe.

QUEI3RÇ 9TEAMSHIP CO.. LirmiTan

Bermudes'Rleour àI épartirde $510.
Le vapeur rapide DPRMUDIA'4 à double hélice, io 518 tonnes. partirade New 'sork à 3 p m les 23 décemi re,. -,-a_4 et 31 janvier et tous les<ix jours enisuiîte. Chambres de 1.iixe avec baignoire Orchestre. Quilledouble. Vtentiliteursélectriqtes. Télégraphie san- fil
ANTILLES. - Le nouveau îiS GUIA74A, 3,700 tonnes, te SS. PARIMA.3.oeo tonnes, le SS. KO RONA. 3 oo0 tortue,, partent de New-York, lesi a et.,a Décenmbre à 2 lire p ms.* pour fit-Thomas. Ste-Croix, St.CbristoPhe.Atga.la Guadeloupe, la Dominique. la Martinique. Ste-Lucie. la

arde liemerara.
Pour renseignements complets, s'adresser & W H. Henry. 286 rueSt.acques. W H. Clancysr3 rue St-Jacques, Tho. Cook & Son. 530 rueSte-CatherineOuest, Hu>ne& Rivet, s3 Boulem"d St- eurent, ou J. G.Brock & Co. 2stt rue des CommImsIres. liontréal, Quebec SteamahiP

. cg.. Québec.



FICELLE ET CABLE. DE CÇOTON
ETC.

Nous cotons:
l'îcelle 4 Yrans.....lb.
J.At..cÀ&c à Drill.......lb.
Lorue a lîîîgt, en roui., lb.
t.oruc a litige, jo pcls . doz.
u..oru a liiàgc, 4ià pls . ciog.
Lourtç a liaiMec Su pais . doz.
Lorde a litige, Wu pus . doz.
L.oton a chandelle .. .. .1b.
table Sisal, 7/i0ý et -plus -.
Laule Sisal, à .... .... >
Lable Sisal. 5/16....
table Sisal. t .:_~..

Laule b-sal, 3116....
Ligneut No 8 ......
Lîgiicul No 10 . ....

Ligneul No 12.......
Ligneul No 15.. .

0. 23l 0.24è
(Y.201 O .21J
0.00 0.22
0.00 0.90
0.00. 1.10
0.00 1.40
o. oï .1.80
0.00 0.31
0.00 0.09q
6.00 p.09i
0.00 0.10

0.00 0.10
0.00 o. loi
0.00 0.58
0.00 0.0ô5
o:'oo -o-.*68
0.060 0. 75

.PAPIER D'EMBALLAGE
Le papier manille, en rouleau est coté

i 2ic la livre.

MECHES, BRULEURS ET VE RRES
DE LAMPES

Nous cotoni%:
Mièches No 2..........lb. 0.19g
M Iles NO1 i.........î 0i4
M\èchts No o.......lb. 0.11
3rieUrs- NO 2.......doz. o. 85
Bir.uieurs No i.........doz'. .o.ô5
Brûleurs No o.-.. . . doz. o.63
Brûleurs, dessus verre (A), dor. 1. 65
Cheminées (first), No 2. .. doz. o.6o
Brûletirs, dessus verre <B),' doz. i. o
Cheminées (first). No'î. . doz. o.44
Cheminées (first), No o. .. doz. 0.41
Cheminées (climiax), NO 2 .doz. 0.62
Cheminées (climax), No i doz. 0.46

LE PRIX COURANT

SAVON DE CASTILLE
Le savon de Marseille en sçýau se vend

$4.25 la caisse et de 9c a a loc la livre,
poids nef, blanc ou marbré.

GRAISSE A ROUES
On cote. .

Graisse Impérial, en lots de
grosse..........doz. 0. 52J

Caisse de 4 doz.......doz. 0.5
.Graîsse aunica.

Boites de i lb. (Par 3 doz.),
doz .. .. ...-. .. .. 0o.9 o.95

Boites de 3 lba.ý (par doz), doz. 2.50

HUILE D'OLIVE
Nous coto ns:
Huile Loubldai

Pintes .. . . 0.00 3.00
Chopines........0.00 1.30
i chopines ... .. 0 o.65

Les huiles d'Cllive surfines. sont cotées:
Estagnon gà i i.... .
Estagnon 1 gaI. .d......2.4
Estagnon 5 gal.,tmpérial .o.c

Bouteilles 4 oz, . di».. 2.2
Bouteilles 8 ou , . doz.
Bouteilles 16 d. C. .9.

i litres.........
i litres..........3-5

L'huile d'olive Sart.on et Gue
cotée:
Q fis...........7.7
Pts............
i lits..........2.4

HUILE DE CASTOR

Nous cotons:
Bouteilles de i oz.
Bouteilles -de 2 OZ.
Bouteilles de 3VA1.

Grosse.
.. 3.60

5.00
6.00

!5 1.30
D0 2.50
O 9.50
'5 2.35

S5 9.00

,0 3.60
stier est

'5 8.oo
71 4.50
5 2.50

Doz.
$0.35
0.45
0.55

Bouteilles de 4~ Oz-......-.725 0. 65
Bouteilles d e i chopine iî.5o i. ic
Bouteilles de i chopine 17.50 1 .60
Bouteilles de i pinte 28.00 2.50
Estagnon de 40 lbs.....0.00 0.11
Quart, IL.. .. ..... . 0 0.10k
Nloins d'un quart, kal. 600 1.14

HUILE DE FOIE DE M'Ok
Nous cotonsi:
Bouteilles ecàrécs de it Ôhces, ý3.75

la douzaine; cilopiîieW, $2 * 4o la douzaine;
J chopines. $1 .75 la douzaine.

HUILE DE COTON
Nous cotons:

Au baril........ .oo 1.10
Moins d'un baril..... .. 0 1.40

HUILE DE RICIN PHAÛMACEU.
TIQUE

Nous cotons au quart, par livre, 9c;
le gallon, $1.20; en estagrlon, par livre,.
gr- tc.

VASELINE
Nous cotons:

"Bleu Seal"
Blanche No 1 ..

B? filleeeb 2 19 20
jik.6,h

jaie NM ..... . 4.40,
2e qualité Nb 1 4,68
2e qualité NO 2 ." 7.50
Jauile No i.........dox. o ýoý
Jaune No 2..........dOý 1.25

Escompte 5%7 sur les Pri. cotés" 4 la
grosse et net sur les prix a la doz.

HUILE DE PETROLE
Notus cotons:

Pratt's Astral Qil .. le gai. o.194i
Standard Acme.....le gal. 0.16
Pétrole canadien.....le gal. 0.144
Cheminées (climax), No o . doz. 0.43

B&NQUE. D'1IOCIiELAGA, 1874141
CaPital autoris $4,000.000 Cptlpy
Réserve 2,500 000 Total de l'actif a @dlà de 13.000.000.00

DIRECTEURS s Hon. 1 là. Rolland, P'résient; JA. Vasllaucourt. kef..
A. rurcOtte, Mier.. a. H. Lemay Scr.. I. M Wilson. ]Kcr., Hou. P. L. B41.
que, Coi.C.A.Smnart, j A Prendeirga»t. Gérant-Général; 1.G.Leduc. Gérant.

Bureau Placipal-MmbéaBUREAUX DE QUARTIER
Ave. Mont-Royal Hochelaga Ville St.Louis

(coin St-Denls) Maisonnuve Verdun (pi ès Montréal)
Rue Ste-Ltbertue. Est Pointe it-' harles Vieuville (prés Montréal
Rue Ste-Catherine,o Ptre St-Edouard Delorimier
Rue Notre-Dame, ouest St-Hc,'ri Emard

SUCCURSALES
Berlhierville. P. Q. Louiseville, P - at.jérome, P. Q.
Edmonton. Alla Québcic, P.QStRc St-Pierre M an.
Joliette P. Q. orelP. Trois-Rivières. P. Q.
t.achine. P Q. Sheerooke P. Q. Valleyfield, P Q.
Lepririe. P. Q. St.Boniface, Man. Vankleek Hui, Ont.
L'. maptiou. P. Q. St. Hyacinthe, P. Q. Winnipeg, Man..

at-Jscques i'Achigan, P. Q. Higgin Ave.
Emet des Lettres de Crédit Circulaires pour les Voyageurs, payables

dans toutes les parties du monde ; ouvre des crédits commerciaux - achète
des traites'sur les pays trangers, vend des chèques et fait des paiements
tél.*rpniques sur les Prlincipales villes du monde..

LA BANQUE MOLSON
INCORPORÉE3 EN ft~

Ruyeau Principal, MONTRBEÂL.
CAPITAL PAYÉ $4.000,000
FONDS DE RESERVE 4,6S.,000

JAMES KLUOT, Cérant-CénésaI
A. 0. DUR NFORDluPeteur am Chef et Surintendant d«s Su.euraime

SUCCURSALES DANS LA PROVINCE DE QUEREOs
Artibaslta Maisonneuve- Borel
Ueford Market and Harbour- Saint-Cèsaire
Chicoutimi Côte des Neiges-- Saintc.'Plavie Station
Drummondville C8te st.Paul saint-Ou"s, Qué.
Fraserville et Rivère Boulevard St-Laurent Sainte-Thérèse de

du Loup Station Seint4leuri- Blainville
Knowiton Pierreville Vlctoriavllle
Lachine Lroek- Qébec Waterloo
Méontréal-Rue St lacques R ichmond
Rue Sainte-Catherine Robe,,al

113 Uuaeuvush dans tout Ia Canada.
Agences à tondre* P'aria. Bertin et da~ns toutes les prncipales villes du

monde Emisslnsi tc Lettres de Crédit pour le commerce et lettres,
circlaire, pour voyagents.

LA BANQUE NATIONALE
FONDEE EN 1860.

Capital 811,000,000
iRéserve 1,300,000

Notre service de billets circulaires pour les voyageurs "Tr.:
vellers Cheques " a donné satisfaction à tous nos cliente: nous
Invitons le public à se prévaloir des avantages que noms offrons.

Notre bureau de Paris,
RUB DOUDRAU.

7, SQUARIR DE L-OPERA,
est très propice aux voyageurs canadiens qui visitent l'Europe.
>Nous effectuons les virements de fonds, les coflectionsles paie.
ment&, les crédits commerciaux en Europe, aux Etats-Unis
et au Canada, aux plus bas taux.

LA B&NQUE PROVINCIALE DU CANADA
siège Central i 7 à 0 Pli.. d'Armes nmei.l Cat.

Capital autodis $2,000,000.00 Capital versé 1.000.000.00
Réserve et surilus 438,174.40 au 3s Décembre igio

Conseil d'Admlmleimi«e s Président: M. H LAPORTE,. de Lapore
Martin a Cie. Admninistrateur Crédit Foncier Prano..Canadlu,
Vice- Président: Mi, W. P. CAROLEY, de la maison en gros Carsley
Bons 4k Co.; Honorable L. DRAUBIBN, Ex-ministre de l'Agriculture
N_ 0. M. BOSWORTH. Vice-Préidlent '*Canadien Pace Railway C.,,
u. ALPHONSEt RACINE. de la maison à Racine & Cie. marchands en
gros. Montréal » M. . 1. 0. ERAUCIEUMIN. propriétaire de la Librairie
Bcianchemin Ltée.; TANCREDR BIENVENU, Directeur.gérat; y W. L4.
POROUT, lnupecteur;. A. TURCOT. Assistant-Inspectenr; A&RX.
EOYRtR. n*crétaire.

Cea.urs, Président: Honorable Sir ALUX. LACOSTE, Xz.juge
en chef de la Cour d'Appel , ir LOUER GOUIN, Premier Ministre Pro.
vincial dela Province deJuece ; Docteur E. PERBILLIER L.ACHKAPXe.
LU. Administrateur du %crédit Foncier pranco.Csa«dien.
44S«u doesssdans les Provincle de Québec, Ontàrio.Nouveau ErumMwek

C»iram det h I'tmasr o Etats-.Unis : New-Yorik, eton
Enouea. chicage ; Anmleterre. Prene Allemagne. Auitriche. Italie.
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W. LAMARRE & CIE
MARCHANDS DE

BOIS ET CHRBON
Foin, Paille, Avoine, Etc.

63o Avenue Atwater
t',è% St-Jaçiltes, St-lenri

Corre.pondanee sollicitée.
TELItPHONIt BdLL :WU.sTMOUNT 6o9,
MARCHANDS :1324.

J. M. Gravel. oA. H. ouimet

URAVEL & OUIMET
Agents d'Immeubles'

Prétà-Asurances-SucC5io2s

97 rue St-JBCtiue3.

Tél. Bell Mtain 391 MONTREAL

Bell Téléphone Est 38o4.

O. MASSICOTTF
Membre du Board of Trade, Membre de la Cham -

bre de Commerce, Commissaire
de la Cour Supérieure

Agent d'immeublei. Chance c'Affaires.
Edît4ce "La Patrie"

Seul propriétaire des terrains New Orchard.

OBTENUES PROMPTEMENT
Avez-voua une Idoce ?--i oui. demandes le

Guide de Iimnerqui vnua sera envoyé gratta
par Marlon & Marlon. Ingénieurs-Coseils.
Bureaux: 1 Edifice New York LIte. Montréal,

1 et Washington, D. C.

Tel. et 1899 Résidence:
talsla rue st.Dente
Télép1tone St-Louisa s2,4

JOS. Bi NETT E
E13utreprenteur et Coutracteur

456, rue St-Charles-Borromée, Montréal

ONTARIO SILVER CO., IIMITED
3 àAU A KA VA ILS, Canada.

MANVFACTURIERS DE1

Cuillères, Fourchett es, Coutellerie,
* et Articles en Plaque.

*Demandtez notre Catalogue et nos Cotation%.

LR.MONTBRIAND
Architecte et Mesureur,

230 Rue St.André - . Montréal.

SaBll Mats 6 141-5142 Marchande 042

Charfrajid & Turgeon
COMPTABL.ES

.55, rue St-François-Xavier
MONTREAL

Assurances
LA VALEUR DU TEMPS

Le capital le plus précieuîx dc tout
lhommie d'affaires est son temp)s, et cela
est particulièrement vrai <le l'agent d'as-
sur-ance sur la vie.

L es centainuts et les milliers dle dol-
laîrs que a;ut le temps gasp>illé par des
agenîts dl;îsuraxîcc sont quelque chose
(le surprenant, et un des faits les plus
déecourageants pour un gérant d'agence.
L es hommes qlui réussissent dans une
bl1anche qîuelconque de l'activité humai-
nec, %cillent sur l'empîloi <le leur temps
plus jalousement qu'ils ne suveilleraient
tout autre capital leur app)artenant; ce
n'est que lorsqu'un honnme s'est rendu

Cnpe(le la grande valetur (lue repré-
sente pouîr ltîi chaque heure d'une jour-
niée de travail qu'on peut dire qu'il est
sur la bonne voie qui conduit aut suc-
cès.

je crois que, tout bien considéré, la
plupart des - hommes qui se donnent
comme agents d'assurance sur la vile,
nie consacrent pas plus de deux heures
tle leur temps par jour, à leur affaire;
cependant ces hommes qui ne font au-
cuin effort souîtentu ou systémnatiqtue pour
réussir dans la vente de l'assurance-vie,
vous diront que la sollicitation est très
pénible, et ils sont portés à se conv'ain-
cre eux-mêmes que les échecs qu'ils su-
bissent sont dus à des conditions dont
ils ne sont pas maitres.

Il ne fait aucun doute pour moi que
beaucoup de nouveaux agents échouent,
nj.parce qu'ils n'ont.pas de coeur à
ilcurage, niais parce qu'ils ne savent
pas organiser leur trav'ail. Avec un livre
de taur d'assurance en nmain, quelques
blancs de demande d'assurance et cer-
taines instructions concernant les poli-
ces à vendre de préférence, le nouvel
agent est laissé à lui-mêmie; on lui dit
que le p)renmier v'enu petit être assuré
et. en raison mêeme de cela. parce que
son chîamp d'action est si illimité, il va
alu li.sr.ir commne un navire déscumparé
sur l'océan, flottant à l'aventure sans
direction fixe.

Le problème (lu recrutement et de
l'in-triictioii des nouveaux aIgents est le
plus important qtu'ont à résoudre tou-
te, les compagnies d'a-suranicc-%ie et
touts ceux à qlui une compagnie confie
un territoire quelconque. L.a solution de
ce problème est d'une importance vi-
tale pour tout homme qui s'engage dans
le travail de l'assurance-vie avec le dé-
sir d'y réussir et la.volonté bien arrêtée
de travailler dans ce but. Cette solution
est aussi importante pour les compa-
gnies et le s gérants d'agences.

Adresse par câblogramme "Doncor"

L. A:. RIVET. C. R.
L. O. GLASS. Tél. Bell. Main 7598
JOHN A. SULUVAN. t75999

RIVET, GiLASS & SUL.LIVAN
rAvocats,:Banisters. Avouée et Comsmissaires-

EDIFICE TRUST & LOAN
30 rue St-Jacques. Môntréal.

ALEX. DE SIMIAITEAU
Comptable, Auditeur

SPÉCIAUJTÉ :- Liquidation de Falillites,
Compromisa Effectua.

54, 60, RUE NOTRE-DAME EST

TEL. BELL, MAIN x859

LZÂNDRE BELANG13R
Notaire, Comptable et Commissaire

No 80 rue St-Jaoques, MNTEL

Argent à Prêter à 4, 5 et 6%

Rés. 437, St-Antoine, Tél. Bell IlPtown 2874

JOS 'A. BRUNET, L.I .8
Edifice Banque d'Epargne, se Stage Chambre 5

180 rue St-Jacques, Montréal
Argent à preter sur propriétés immobilières

Tél. Bell Main 79.

Henry N. Chauvin, Geo. Harold Baker,
Harold Barle Walker

AVOCAITS
230 rue It-Jeoque%, . Mnre

CARANO, TERROUX & CIE
BANQoUIKAS ET couRtTIERS

48 rue Notre-Dame Ouest
MON TIRAL

Téléphone: Main Igo9

FIN DLAY MO0WARD
211 rnç Notre-Dame Ouest

Immeubles, Assuranicle,
Placement de Fonda

IntéreSSeZ-vous à quelque chose et cela
dès aujourd'hui. Trop d'hommes iein-
téressent au passé et à l'avenir, et ne
font qu'accumuler dem regrets.
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dcet cnomie. At.Itention toute spéciale aux commandes par lamalle. Messieurs les marchands de la campagne
seront toujours servia au plus bas prix du
marché.

Les Meilleures Vis d'Arrêt et Vis.à
Grosse Tête.

Les Meilleurs Ecrous à demi, Finis

SONT CEUX

D E MORROW,
Faits à Ingersoli, Ontario.*

LA PRINCIPALE DIFFICULTÉ qui se pTésente à l'homme inexpérimenté entrant dans l'Assurance-Vie,
c'est de trouver des hommes Bons à Assurer. Cette difficulté disparaît quand vous travaillez pour
une Compagnie Industriele, dont les débits sont une mine inépuisable à la fois pour les affaires
ordinaires et les affaires industrielles.

THE UNION LIFE 'ASSURANCE COMPANY
BUREAU-CHEF A TORONTO, CAN.

Plu de porteurs de polices au Canada que dans toute autre Cempegul C5uadlaUe

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COURANT-

VIENT DE PARAITRE
La 46ème Essition de

L 'ALMANACH ROLLAN D
Pour le012

Belle bro< hure de 224 page, contenant une
fouI1, de renýeigntrcts de toi tes sort, s et
cinq hi- toires inëdites, par des auteur& caina.
diers, d'u-it
Un Resori, - . par A. Bourgîois,
Le Clies, - par l4odoll hie Girard,
Jadis et Aujourd'hui, t'a, * A ta-cs Iles,
Le fer à cheval deama tante Joséphine,

l,âÎ: R,(, plie* Gi ard,
La Cuignol.., - l'ar 1< d. 1 pli, G i ard.

PRIX 10Cet*, franco par malle, 14 cia.

LA COMPAGNIE J. B. ROLLAND & FILS.
14 Rue St-Vineent. MONTREAL

LAI MLIUEU>IIE
Io PARCE Ses Taux sont aussi avantageux

QUE qlue ceux de n'importe quelle
compa, je.

£0 PARC£ Ses polioes Font plus- libérales
QUE que cellks de n'importe quelle

comîpaugnie
80 PARCE Ses garanties sont supérisu.

QUE ras a a géneralitû de celles des
auite, compa!gllle.

40 PARCE L.a sagesse et Ilexpérieno. de
QUE aa direction sont une garan-

tie de succès pour les années

50 PARCE P'ar-dessus tout, elle est une
QUE comnpagnie Canadienne-

Française et ses capittaux Tes.
te t n n la Proliîce de
Quîébec pour le bénéfice des
notrea.

Siège Sooial 1 7 Place d'Arme

N% ( 1%IluI 'aAL1
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TENEZ-VOUS LES Rapr e BeesJARDINE UNIVERSAL OATICU!TBrique à FeuMM. MARlON & M l.,RION. Solliciteurs de

Briques à Feu foruriissent la li.de suivante de brivets cania- GA PO IL
CLEN3o QAI COI dicuis i réc, i1111k lit ubietis par le.r- entremise. 1

Touît r 'tact g n ieint à ce sujet sera fotirx'i (ecuei ii Ole~e~ ale
I.a -upériurite ils testtCft dest r q .es a grts l s'ailress.iiit atbra 'farspu Employée dans toutes sortes de nîanufac-

Feu '*Glenbouig* tt ' Gârtcoalî' lait qu. clic, hiaut mienltionnél.
sont les plus lacîles, à veunre. hleswut al- Ns.tures pour les réparations urgentes aux
bi lepreive d une cîtaleut exti Cute stui.s se 13,-Robtert llarlwig, Ilerlin, Aile. Eîîve- machines.
feudiler, de rhuîigt nessts rapioes de tenipc. 16;5
rature aits se ilatet i se cut.tr:.cter. lule pour traiispurt (le téeptacles de foriîîe Tu e tlesd ahnse ece

'En atookohex les princonux marchands. bouteilles. Tousrcao ins dtelfers deraie etpoer.he
137,1 11 -,.ll Schmuîit,Aie Farcto misdfedeaenl'poy.

Alemader 6iblb, 13 rue St-Jean, d'articies creux vii Iltir. Les constructeurs de ponts, les poseurs
MONTI(EAL I137,1 î8-.tittlig Il. l)ar.'ky, Hambîlourg, de voies ferrées et les ouvriers en

Seul Maent pour le Canada Aile. P'rocé3dé p>oui crtr l'eaut du fer constructions métalliques en ont
(l ellc conitientt. besoin constamment.

137,131 -OttO Klilka, Hlambtlourg, Aile. Traits-
13,4-lu rieeti e lnAlesrru A. B. JARDINE & CO@

RASOIR "RADIUM" de gein l ntiee funte des ligntes pour si U8PELIER, ONT.
Hl. BORER & CO mîachinîe typographique._____________________

137,153 Siméîont & jean-ljte l'iclîé, Montréal,
Qué. P'are-étinîcelles,

137,165 WVîlliaîîî Kt (allaway, Trotit Mlilîs,
Onît. Epée pour wagons de eha rs pour trans-
port. JSP OTEI37,l67-Clenient Ciccolini, Paris, Franîce. J S P O TE
Machine pour labourdge mécanique du sol. Fabricant-Papetier

Affilé par les ouvriers les plus habiles, tous 172 -rebdNe.BrlnAi.Ege- Atelier de Réglure, Reliure, Typo-
expert- dan-leur partlie .a niatiére,Lu main 1722TiuadNe.lelnAl.Ege graphie, Relie f et Gaufrage. Pabri-
si Suvre et le fini de ce- Rasoirs ol. tparfaita; nage -se valve. cation de Livres de Comîptabilité.
chaque Raboir est gaianti durer la vie di un . Lý GIUIDE DE L'INVENTEUR" sera Formules et fournitures de Bureau.
homme. Demandez noti e i rochu e Gratît te evy rtsàtuearsesrdmne 1 u or-a e O et

tbo,. Poinaters for Gentlemen who shave evy rtsàtuearsesrdmne 1 u or-ae Oet
tmaelves." (Angle de la rue St-PIerre) MONTDÊAL.
(Quelques indications pour les hommes qui

se rasent eux-mêmes.)

McGILL CUTL.IERY Co.. azoli Intéressez-vous à quelque chose et cela
Bote Postale. 580. Montréal dès aujourd'hui. Trop d'hommes s'in-MasnFdéen17

_____________-__ 1 téressent au passé et à l'avenir, et ne AUGUSTE COUILLARD
à L Quincaillerie de tous genres. font qu'accumuler des regrets. IMPORTATZUR DX

Serrures Incrochetables, Etc. Verronnerie et Quincaillerie, Vitrres à
J A. URV]bVuReVitre@, peinturet, ut:.

L5 J Â. tJR 1±Y~, _______________________ Pécialité 1 Poélesa de toutes sortes
Importateur Direct, ASU E-VUEeg $39 à *89 r'ue et-Paul

3a, Boulevard St-Laurent, DANStt lae 4S-mblMN]LC
MKONTRRAL DAN I a maison n'a ne@ de Commls.voes,, a fait béetirse let
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Téléphone Main 553

ESINHARI & EVANS
Agents principaux

SCOTTISH UNION & NATIONAL
INSURANCE COMPANY

0F EDINBURÎCH

CERMAN AMER >ICAN
INSURANCE COMPANY

NEW-YORK

et courtiers Généraux d'Assurançe.

Argent à prêter sur Biens Fonciers, aux
taux courante les plus bas. Demande

directe sollicitée.
BUREAU 1

EDIFICE LAKE 0F THE WOODS,

89, Rue St-Sacrement, Miontréal.

Théâtre National français
£IMAINE DU 18 DÉCEMBRE 19 11.-

Plus que Reine
PAR EMILE BERCERAi.

London (luarantee&
Acident Co., Limited.

Suolou'sale pour la Proln. de Québot

189 Rue ST.'JACQUES, MONTREAL
.W. Mayne McCombe,

Agent Géndr&L

Assurances contre les Accidenta, la
Maladie et le Vol. Responsa-
bilité des patrons. Garantie de la
Bonne Exécution des Contrats. Ga-
rantie de la fidélité des employés
Assurances des Automobiles et des
Attelages.

Les Prévoyants du Canada
Amsurenoe Fonde de Pension

CAPITAL A UTORISE S500,000

Aohetex des Parts des Prévoyantes

Farce que c'est un placement sans
pareil

Farce que c'est avec la plus petite
prime, la plus grosse rente;

Farce que c'est la seule compagnie
à "Fonds Social" faisant une spéciali-
té du Fonds ue Pension.

Bureau à Montr6al:

Chambre 22,
Ediflo. "«La Patrie"s

Bureau -Chef,

133, rue St-Pierre,
QUEBEC.

Table Alphabétique des Annonces.

American Can Co .......... 8
Annonces classifiées ....... 25

Assurance Mont-Royal..5
Aylmer Con i. Milk ........ 16

Baker & Ca. (Walter)...18
Banque de Montréal ....... 40
Banque d'Hochelaga ... 51

Banque Nationale ......... Si
Banque Molson ........... 51
Banque Provinciale ....... si
Bélanger, L ..... ........ 52

Binette, Jos .... ......... 52
Boker & Co .............. 53
Bower,5. F. &Co ........ 6
Brodie & Harvie ......... 1
Brunet, los. A......... 52

Canada Life Assurance Co. 55
Canada Sugar R7efining Co. 15

Cana dian Northern Ry. --- 49
Canadian Pacific Ry>. ...... 49
Canadian Poster .......... 7
Can. Consolidsted Rubber

ca., Ltd ..... ........ 28-29
Canadian Salt Co ......... 3
Chartrand & Turgeon ... 52
Chauvin, Baker & Walker. 52

Christie, Brown.......... 12
Church & Dwight......... 12
Cie Can. Prod. Agricoles . 1
Cie. des Moulins du Nord il
Cie Française des Pâtes

Alimentaires........... : 4
Clark, Wm..... .... .... 4
Cliche & Cie ............. 46
Comptoir Mobilier Fr. Can. 14
Connors, Bras .......... 2
Cottam Bart .......- *...'4
Couillard Auguste......... 53
Cowan & Britton........ 4

Dept. de l'intérieur ....... 14
Desmarteau Aex .......... 52

Dom. Canners Ca., Ltd .... 3
Dom. Cartridge........... 37
Dom. Register Ca ......... îo
Dougaîl Varnisb Ca ....... 43

Edwardsburg Starch Ca..,
Ltd ................ 5

Elquitable ................ 5s
Esinhart & Evans.... .... 54

Federal Life Assurance Ca. 55
Fels & Ca .. ............ 33
Findlay & Howard, Lt..52
Pidelity Phoenix Pire Insu-

rance Ca ............... 55
Farget Rodolphe .... ..... 5o

Portier joseph ............ 53
Furuya & Nishimnura ...... i9

Gagnan. P.-A............ 4o

Garand, Terroux & Cie... . 52
Genin, Trudeau & Cie... ii

Gibb. Alex...... ......... 53
Gillett Ca., Ltd. (E. WV.)... 20
Gonthier, Gea ........... 40
Grand Trunk Railway. .... 50
Gravel & Quimet .... .... 52
Greening iro .... ........ 41
Grenier, J. A ............. 43
Gunn, Langlois & Cie .... 17

Hutton & Co. (James) .... 46

Imperial Varnish Ca ... 4.5
International Varnish Co.. 44

jardine & Co.. A. B ... 53
Jonas & Co., Henri ........ 2

Lacaille, Gendreau & Cie..
L.ake of the Woods M.Co..
Laing Packing & Prov. Ca.
Lamarre & Cie, W. ..
La Prévoyance......
La Sauvegarde-..........
Lea & Perrins..........*
Leslie & Co., A. C...
Letourneau 0. & Cie..
Liverpool & London Globe
Lloyd Ltd ýEdward)..
London, G. & Accident Ca.
Luby...................

Marion & Marion ....
Martin-Senour ..........
Massicotte, O ..........
Mathewson's Sons ....
Mathieu (Cie J. L.)...
Maxwell & Sans (.David).,.
Metrapolitan Life Ius. Ca..
Montbriand, L. R ...
Montreal Canada ........
Mooney Biscuit Mfg. Ca..
Morraw Screw, Ltd., The

John ................
Mott, John P.. &Co ...
Mutuelle du Commerce_.
McArthur & Co., Ltd.
McLaren & Co. (D. K.)...

New Victoria Hotel ...
Nova Scotia Steel Co..

Oneida COmmunity........ 39
Ontario Silver Cao . 52

Pinchin, Johnson f.é0.. 43
Prévoyants du Canada [Les] 54

Quebec Steamship......5

Record Foundry ......... 45
Rivet, Glass & Sullivan.... 52
Rolland & Fils, J. B...53
Rowat & Coa........... i

Salada Tea ......... .. ..
Saplia Mfg. Ca., Ltd...... 47
Shurley & Ibietrich ........ 41
Simonds Cao. Saw Ca., Ltd 42

Snap &Co ............... 8
Sun Life of Canada .... 5
Surveyer, L. J. A .......... 53
St. Charles Cond Milk Co. 16
St. Lawrence Flour Milîs.. ig
St. Lawrence Sàgar C. ... i

Tarbox Bras...... ....... 44-
Théâtre National ......... 54
Tippett & Ca., A. P........ 12
Truro Cond Milk Co ... 1

Uncle Sam Dressing C....i
Union Life'Ass. Ca ........ 53
Union Mutual Life Ins. Ca. 55
Upton & Ca. (The T.)..x8

J' Verret, Stewart & Co., Ltd 12
46

WValch Land.& CO ......... 4
40 Western Asu. Ca ......... ý.5
46 Wilks.&Burnett .... ..... »4o
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Demandez aux jeunes filles si elles tnploient
jamais du sirop de blé d'Inde de la mar-

que "Crown" pour faire du Sucre à
la Crème et de la Tire.

Si elles n'en ont jamais employé, elles ne savent pas
bien oain et. plus agréable que le bonbon "acheté" est
fait avec du

Sirop de Blé d'Inde,

Marque Crown.

Il n'y a rien qui fatigue le goût dans la douceur sucrée des
bonbons'faits de cette manière. Le-sirop de la Marque
Crown est supérieur pour la confection des bonbons; pur
et digestible, il convient à tous les estomacs.

WARDSBURG STARC ).
MONTREAL-CARDINAL-TORONTO -BRANTFORD -VANCOUVER

com-
celui


