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TISSUS ET NOUVEAUTES

+01¢i uue bonne époque
pour visiter noire nou-

veau magasin,

Les marchandises du

Printemps ont toutes 6Lé
reques des manufactu-
riers et nous avons quel-
ques oecasions, a offrir,
particuliérement dans
les vélemeni-confection-

nés pour dames,

devoir tout particulier
de livrer promptement les

marchandises, et cela

devrait faire impression

sur les marchands.

Nous serons heursux de
vous voir en toul Lemps
et de vous faire visiter

notre établissement.

" W. R. Brock Company (Limited)

MMONTREAL
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Département des €tofies a Robes

Nous offrons des assortiments de choix d'effets nouveaux dans les tissus suivants :

Broadcloths Chiffon Voiles a Rayures et Unis
Panamas Chiffon Voiles a Dessins

Panamas a Rayures Mohairs
Taffetas a Rayures Siciliens
Serges, Cheviots Vénitiens
Henriettas Roxanas I
Etoffes Brodées pour Blouses Voiles de Religieuses ||

TOUS LES NOUVEAUX TONS DE COULEURS F‘Nw I
BISCUITS, TANS, BLEU COPENHAGUE, BRUNS, BLEU-MARIN, VERTS, &C.

SERG ES enN BLEUE-;WI'I:I;llhRI,- CREME
|(CHEVIOTS = e g

_JJ |

La Collection meérite votre
examen soigneux.

Greenshields Limited

Greenshields Western Limited Greenshields & Go., Limited
Winnipeg, Man. M 0 N T R E A L . vancouver, G.f.
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PRINTEMPS 1908
[¢s Assortiments de Priestley

Comprennent :

Resildas, Noirs et de Couleur. Drap S8ilva, Noir et de Couleur.

Panamas, *“ "
Mohairs,  “ e Drap Huguenot, Noir et de Couleur.

Cravenettes en nouveaux effets. Broadcloths Chiffon, Noirs et de Cou-

Mohairs rayés, Créme, Bleu - Marin leur, etc., ete.
et Noirs.

Moirs : 8
Alpagas Rosettas Voiles Resilda ?
Mohairs Melrose Voiles Rayés Noirs Q)
Siciliens Mignonette Tricot @
Panamas Melba Armure

Sateens Taffetas Gazelle - §

Seraes ;

Serges Storm, Cheviots en Bleu-Marin, Créme et Noir,

OREENSHIELDS LIMITED

GREENSHIELDS WESTERN LIMITED MONTR EAI GREENSHIELDS & CO. LIMITED
WINNIPEG, MAN. - VANCOUVER, C.A.
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BROADCLOTHS

West of England

DE PRIESTLEY

ZAS

Pesanteur Légere Jexture Forte
Jouples a Manier Je Drapent et Jombent bien.

Ces draos sont tissés sur les propres métiers de Priestley, Il n'entre dans
leur fabrication que les meilleures laines Worsted et Australiennes.
Ces marchandises ont le

Finissage Priestley,
Ne se tachant pas,

Qui est hautement lustré et permanent,

Pour la prompte livraison d'ordres de répétition, nous tenons toujours & Mont-*
réal des lignes complétes de draps noirs et de couleurs courantes, et nous avons un
stock (dans le gris) & Brandford, duquel les couleurs & la mode d’une saison peu
vent étre fournies rapidement.

Broadcloths Voiles Worsteds
Cbaine Soie Mohairs Lainages
Henriettas “Draps Cravenette” Etc., Etc.

(reenshields Limited

Seuls Agents de Vente.

e . MONTREAL Vo ¢ ae
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Breve Revue des Offr
Printemps 1908

CE DEPARTEMENT offre au commerce un

Gants

Une grande variété de Gants en Tissus. Nous enregistrons de forts ordres pour les
Gants Longs et nous nous sommes assuré quelques fabrications tros spéciales dans les Gants
de Soie genre Sudde et Gants Milanais en Lisle. Nous conseillons & nos anris de placer
leurs ordres de bonne heure, afin de s’assurer une bonne livraison.

Les Dentelles sont en faveur

Indubitablement, cette saison séra une Forte Saison pour les Dentelles. Les princi-
pales Dentelles pour le commerce du Printemps sont les effets de Filet en Guipure, les
Dentelles Suisses et Valenciennes, ainsi que la Dentelle Chantilly en Soie et la Dentelle
Escurial. Les genres pesants sont trés recherchés et seront sfirement I'objet de fortes
affaires. Les Allovers en Net, pour blouses, continuent toujours a étre en faveur. Nous
avons une plus grande variété de Valenciennes Ordinaires et Nouveautés que jamais aupa-
ravant et nos stocks seront utiles pendanttoute la saison. Grand assortiment de Guipures
fines et quelques idées nouvelles et profitables dans les Cols en Dentelle.

Bas pour le Printemps

Nous avons un stock particuliérement bien choisi des principales lignes Etrangéres,
Anglaises et Domestiques. Cette saison, nous avons commencé & manufacturer nos lignes
2 bas prix et 2 prix moyen dans les articles en coton. Un examen de notre assortiment
convaincra nos amis qne nous des valeurs exceptionnelles. En fait de bas teints Hermsdorf,
nous avons tout ce qui est désirable sur le marché, dans les Lignes Umes,}l Dentelle, et
Broderie. 11y a aussi un bel assortiment de bas en Cachemire & Cétes et Unis, pour Dames
et Enfants,

Sous-Vétements pour Dames

Sous-Vétements pour Jeunes Filles et Dames, en Balbriggan, Fil Lisle et Coton,

avec manches entiéres, demi-manches et sans manches. Plusieurs lignes dans les grandeurs
. " s A A A el e

0.8. et Extra . S., dont nous avons le contrdle entier et qui seront trouvées trés désirables.

Greenshields

Greenshields Western Limited, Winnipeg, Man.
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assortiment excellent dans les lignes suivantes:

S>> 1>

Des tissus ordinaires et les
Annee Remarquable pour les Rubans  sciiieurs dans toutce quil
y a de nouveau, voild qui décrit bri¢vement notre stock. Les prix ont une tendance &
la hausse et les marchandises sont rares. Vous étes prié de donner vos ordres de bonne
heure. Faites-nous part de vos besoins de réassortiment. Notre acheteur a réussi i
placer des contrats avantageux.
Assortiment splendide de Taffetas.
Variété Exceptionnelle de Rubans de Fantaisie de toute description.
Quelques modeles exclusifs. Ceux-ci seront de forts articles de vente.

<> <>

B od . Les Broderies promettent certainement d’étre trés a la mode. Les meil-
r eries leures lignes de vente sont:— Broderie pour Cache-Corsets, Broderie
Allover, Larges Insertions. Nous nous attendons 4 une des meilleures saisons que

nous ayons eues depuis de nombreuses années tant pour les Broderies 4 fond en mous- @
seline que pour celles & fond en cambric, dans toutes les largeurs, L'effet filet est en
grande demande. <>
B tt Nous nous faisons une spécialité des bavettes, Beaucoup de numéros prin- @
aveiies cipaux sont dans notre assortiment. Nous ne manquons jamais de satisfaire /

nos clients dans ces lignes. Il y a beaucoup de numéros exclusifs.
] Articles de Cou de Fantaisie pour Dames, en Grande Variété,
ArthIes de Cou Cols en Broderie pour Dames. Cols en Dentelle pour Dames.
Assortiment complet de Cravates Windsor toujours en stock.
. e Toujours un fort stock a
Ombrelles ou Parapluies pour Dames 53 joputuires, compre-

nant quelques lignes trés spéciales, pour vendrea 75 cts., $1.00, $1.25, $1.50, $2.00, $2.25.

> <>

S

VOileS Notre stock est maintenant complet dans les Tissus ordinaires et les Nouveau-
tés. Les Nets pour Voiles Unis et & Pois sont en grande demande. Un petit
nombre d’assortiments de Voiles Frangais de Deuil toujours en stock. Nets Bruxelles,

Nets Bretonne, Nets Mechline et Mosquito, Nets Point d’Esprit et Nets Noirs pour Robes.

De al'temellt E Nous avons plus que doublé notre espace de plancher et nous
p pourrons augmenter nos affaires avec toute la satisfaction possible.

[Limited MONTREAL

Greenshlelds'& Co., Limited, Vancouver, C. A.
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PAQUES, 1903

POUR CETTE SAISON DE PAQUES, ESSAYEZ LES

GANTS DE PEAU DE PEWNY.

Voici le Marque de Commerce

This Brand ina Glove

Insures %

GoOD FIT " GOOD STYLE
GOOD WEAR

ASSORTIMENT PLUS VASTE QUE JAMAIS

Marques “Albertine” et “Ascot”

AUX ANCIENS PRIX

GREENSHIELDS LINITED

MOINTREAL
Greenshields & Co., Limited

Greenshields Western Limited,
Yancouver, C. A,

Winnipeg, Man,
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Greenshields Limited
Montreal.

Voyez notre collection vaste
et bien assortie de

MITAINES, GANTS

MOCASSINS = = «
Automne 1908

% Lés échantillons sont maintenant entre les mains de

nos voyageurs; ils comprennent un assortiment complet
de toutes sortes ARTICLES EN CUIR ET MITAI-
NES, faits au Canada, en Amérique et en Anglctcrrc, a
des PRIX CORRECTS.

Pour vous assurer une bonne livraison,
Placez vos ordres de bonne heure.

Greenshields Limited

Greenshields Western Limited, Montféal Greenshields & Co., Limited,

Winnipeg, Man. Vancouver, C. A,
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DOUBLURES

Pour tous les Usages
SATEENS TMERCERISES

Occasions Spéciales en NoiretenCouleurs

Ces valeurs se trouvent dans toutes les largeurs demandées: 28, 30, 31 et 32 pouces, Nous avous deux
qualités de SATEEN SU ESINE (31 pouces). Ce Sateen a le finissage le plus nouveau et ces lignes
se détaillent avec un bon profit & 26 et 80 cts.

- - Voyez le Vaste Assortiment de - -

PERCALINES T COTONNADES

Telles que

Jeans Tissus pour Poches Casbans, 40 pouces
Cambric Foulard Tissu en Crin Coton Rouge Turquie
Etamine

Silésias Canevas en Coton.

Italiens, 54 pouces
Valeurs Spéciales en Cachemire Coton, 84 pouces.

Assortiment complet de Nuances dans les lignes mentionnées ci-dessus toujours en mains.

Grande Variéte de DOUBLURES en TAFFETAS

Voyez notre doublure spéciale en soie Japonaise noire et de couleur, 36 pces, A détailler 2 2B cts.

Nouvelle Doublure — LA MIRETTA

La Miretta est produite en noir et couleurs ; elle a 38 pouces de large et sera un Leader au Printemps pour
votre Comptoir de Doublures. C’est une combinaison d'un Damas et d’un Taffetas et peut se détail-

ter & 20 cts. DAMAS POUR JUPES

a Détailler a 25 et 30 cts.

Ce tissu A Jupes a été un Bon Article de Vente pour nous et sa valeur est splendide. Il est produit en deux
largeurs, 32 et 38 pouces et se détaille 25 et 80 cts.

NOTRE AGRANDISSEMENT SERA A VOTRE BENEFICE
Laissez-nous vous aider dans votre d

Greenshields MLi'l'nited

GRENESHIELDS WESTERN LIMITED R GREENSHIELDS & CO., LIMITED
WINNIPEG, Man. MONT EAL VANCOUVER, C. A,
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LE COMMERCE DES NOUVEAUTES
EN 1908

11 est bon de noter les perspectives des
affaires de ceux qui sont bien placés pour
en juger. Voici, & ce sujet, ce que dit du

ce des marchandi sdches, M.
E. B. Gr hields, de G lds, Li-
mited:

“Il n'y a rlen dans l'ensemble des af-
faires an Canada, qui puisse faire penser
aux commercants que durant 1'année nou-
velle les affaires ne seront pas brillantes.

“Autant que nous en pouvons juger, le

e des mar di. sdches est
dans une situation aussi bonne qu'elle
I'a jamals 6té pendant le cours de notre
expérience. L'année 1907 a 6té trés sa-
tisfalsante, les pertes provenant de mau-
vaises créances ont 6té extrémement 16
géres; en réalité, durant les quatre der-
nidres années, les pertes ont 6été les moins
importantes que nous ayons jamais eues
depuls que nous sommes dans les affal-
res.

“Les ventes ont 6té plus importantes
que celles des années précédentes et les
palements des clients ont 6té trds bons
et en autant que nous pouvons volir, 11
n'y a rien dans les apparences qui puisse
contrarier la prospérité du commerce de
distribation au Canada, si nos voisins des
Etats-Unis sortent de leurs troubles fi-
nanclers.

“Les prix de tous les cotons ,lainages et
autres matériaux se maintiennent bien
et d'aprés les indications actuelles, 1l y
a peu de vraisemblance qu'il y ait quel-
que réduction dans les prix de ces tissus.
Cette idée est d'autant plus forte que les
moulins de la Nouvelle-Angleterre com-
mencent déjd & réduire leur production
et tant qu'll en sera ainsi, 1l y aura peu
de danger que les prix solent rédults,

“Dans le Nord-Ouest canadien, les ven-
tes ont été pratiquement aussi importan-
tes que l'an dernier ,sauf pendant les
mois d’hiver quand les chemins ont &té
pour ainsi dire blogués par la neige ot,

alors, Il y a eu peu ou pas d'affaires
dans l'ouest.

“Les affaires dans Québec, Ontario et
les Provinces Maritimes ont 6té au-des-
sus de celles de 1906 et nous prévoyons
pour l'année nouvelle une autre excellen-
te année d'affaires.”

L'INDUSTRIE DU COTON

M. 8. H. Bwing, président de la Mon-
treal Cotton Mills discutant I'avenir 1e
Vindustrie cotonnidre au Canada, a dé-

! claré que jamais les perspectives n'a-
vaient paru mellleures ni plus rassuran-
tes.

“En ce qui concerne nos mouling de
Valleyfield,” fait observer M. BEwing,
“nous avons un surplug d'ordres. 1l fau-
dra six mois au moins pour remplir les
ordres enregistrés et nous recevons en-
core journellement des demandes de co-
tonnades de la part de nouveaux clients.

“Un fait satisfalsant de cette augmen-
tation des affaires c'est que les prix dn
coton restent satisfalsants et nous n'é-
prouvona aucune difficulté & obtenir de
p pts et entiers

“Les ouvriers des moulins travaillent
avec une harmonie remarquable et nous

n'avons aucune raison de nous plaindre.

Je prévois que l'année actuelle sera une
année de record pour l'industrie et le
commerce des cotonnades.”

INVENTAIRE ANNUEL
8a nécessité

Tous les ans nous rappelons & nos lec-
teurs commercants la nécessité de pro-

billets, sulvant les circonstances par leurs
débiteurs retardataires, quand 1'échéance
est arrivée, Cette mesure générale et
non pas, comme quelques marchands sem-
blent le croire, particulidre A& quelques
malsons, devra obliger les détaillants &
se montrer eux-mémes plus exigeants vis-
2-vis de leurs clients sous le rapport des
palements. 11 y a done pour les détail
lants obligation de faire rentrer leurs
crédits avec plus de régularité, car toute
négligence de ce cOté pourralt leur créer
des embarras.

11 ne mangue pas de marchands de 46
tail qui, dans le mois de décembre, ont
pu se rendre compte qu'il ne leur suffl-
sait pas de demander des marchandises
A leurs fournisseurs habituels pour les
obtenir. Ceux qui étaient en retard dans
leurs paiements ont dQ se passer de mar-
chandiges ou régler les vieux comptes im-
payés pour obtenir livraison de nouvelins
commandes. Le crédit a des limites,
c’est que le commerce de détall apprend
de plus en plus et c'est aussi ce que les

détaillants doivent enseigner A leurs cif- .

enfs. Que chacun fasse donc I'inventaire
de ses livres et ne craigne pas de faire
payer les débiteurs en retard,

La limitation plus accentuée des crédits
doit également ehselgner aux détaillants
qu'ils est de leur intérdt d'acheter avee
prudence et de ne pas s’encombrer de
marchandises qu'il faudra payer en gran-
de partle avant qu'elles soient vendues.
Un inventaire des marchandises, en indl-
quant la situation réelle des stocks en
magasin, permettra au marchand de n'a-
cheter qu'ad bon escient et lui évitera de
commettre des erreurs d'achat que, sane

céder & l'inventaire de leur et de
leurs livres. Cette année, cette nécessité
est peutbtre plis grande cue jamals.

Il ¥y a quelque temps, nous avons
fait observer que les maisons de
gros se montrent plus sévares sous ‘e
r-pport du réglement des comptes et
‘quelles exigent plus que par le passé,
soit un paiement, soit une remise des

in ire, 11 tra presque edre.
ment. Un marchand ne peut avoir tout
son stock dana la téte, quelle que soft 1
mémoire et si, & certains moments, 1l
n'en fait pas®un examen sérieux, il g'ex-
pose ou & manquer de certalnes manrchan-
dises ou & en acheter d'autres plus qu'il
ne convient et peut-8tr A faire I'une et
T'autre.
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Acheter seulement ce qu'il peut payer
et le payer le jour méme de l'échéance,
doit étre la régle invariable de tout com
mergant,

LE “DUMPING ACT" ET LA CRISE
AUX ETATS UNIS

Nous tenons de parfaitement
autorisée que les Américains, nos voisins,
se préparent & inonder le marché Cana
dien d'articles manufacturés qu'ils n'ont
pu écouler dans leur clientdle locale,
aprés que la crise edt éclaté aux Etats
Unis.

Un manufacturier de Montréal qui re
vient de New-York nous affirme que des
manufacturiers de cette dernidre vilie
prennent leurs dispositions pour vendre
A sacrifice an Canada des manteaux, ju
pes, jupons, etc., dont ils ne peuvent se
défaire actuellement en s'adressant A
leur clientdle habituelle.

Ce manufacturier ne peut évidemment
connaitre que des faits concernant soa
industrie, maig ce n'est pas trop s'avan
cer, croyons-nous, que de dire gque, dans
d'autres branches de I'industrie, nous
pouvons nous attendre & de pareilles ten
tatives, les mémes causes devant pro
duire les mémes résultats dans d'autres
industries. N

Nous avons le ferme espoir que le gou-
vernement armé du “dumping act” saura
protéger les industriels canadiens con
tre toute tentative que pourralent faire
les Américains d’inonder noire marché
de marchandises vendues au-dessous du
prix régulier.

source

NOUVEAUX ELUS DE LA DOMINION
COMMERCIAL TRAVELLERS’
ASSOCIATION

M. W. J. Bgan, qui vient d'étre éluaux
fonctions importantes de président de Ia
Dominion Commercial Travellers' Asso
clation, est natif de Québec. 11 est venu
tout jeune encore & Montréal, il fit ses
études A 'école Montcalm, ainsi qu'a I'A-
cadémie Ste. Brigitte.

11 débuta, dans la vie commerciale ac-
tive, dans la mercerie et les habillements
pour hommes, branche qu'il quitta pour
entrer dans le commerce de gros 1
passa successivement chez MM. Hodgson,
Sumper & Co., Gault Bros., W. R. Brock
Co., Ltd,, et, depuis quelques mois, 11 est
le représentant pour 1'Ouest de 'Ontario
de Arthur & Co., Ltd., de Glasgow, Bcos
se

M. Bgan est I'un des voyageurs de com-
merce les plus connus et les plus consi-
dérés du Dominion, i1 fait partie de 1'As-
sociation depuis quatorze ans et s'est tou-
jours activement occupé de 1'avancement
de cette assoclation. Il a été membre du
bureau de direction pendant plusieurs
années. BEn 1905, i1 availt 616 &l vice
président par acclamation

TISSUS ET NOUVEAUTES

BEn dehors de ses occupations, M. Wgan
se¢ Mvre aux sports athlétiques et & 1'é-
guitation. 11 g'exprime également bien
dans les deux langues, frangaise et an-

M. W, J. Egan,

Président de 1'Association des Voyageurs
de Commerce du Dominfon.

glaise, il a le don de la parole dont il se
sert d'une facon agréable,

M. Samuel J. Mathewson, de la malson
d'épiceries en gros Mathewson's Sons, qui
vient d'8tre élu vice-président de 1'Asso
clation des Voaygeurs de Commerce 4u
Dominion, est né & Montréal en 1861

M. 8. J. Mathewson,

Vicesprésident de 1'Association des Voya-
geurs de Commerce du Dominfon.

11 est entré en 1876 dans la maison J. A
Mathewson & Co., alora dirigée par son
pire, et est devenu en 1884 assoclé de
cefte maison, qui, par la suite, a changé

82 ralson sociale en celle de Mathewson's
Sons.

M. Mathewson est membre de l'Asso-
clation depuis 26 ans. Il a voyagé pen-
dant de nombreuses années dans la Pro-
vince de Québec et dans la partie Bst de
I'Ontario,

M. Mathewson fait partie du Board of
Trade depuls de longues années.

BANQUET DES VOYAGEURS DE
COMMERCE

Le trente-troisidme banquet annuel Je
I'Association des Voyageurs de Commer-
ce du Dominion a eu lieu au Windsor
Hotel, le 23 décembre, sous la présidence
de M. W. J. Bgan. Il y avait environ
trois cents convives. Le, banquet a été
un grand succds. La note dominante des
discours prononcés A cette occasion est
qu'il n'y a pas lieu de s'alarmer an sujet
de la période assez difficile gue nous
traversons actuellement. Tous les ora:
teurs qui ont fait allusion & cet état de
choses s'accordent &4 dire que la gravité
de la crise financidre avait 6té6 exagérée
et 1ls ont recommandé l'optimisme et la
confiance.

A la table d’honneur on voyait: I'hon.
Sydney Fisher, M. R L. Borden, J. 8. N
Dougall, I'hon. P. It Leblanc J'hon W. A.
Weir, T. L. Paton, 'échevin Clearihue,
John Paterson, George Caverhill, R. C.
Wilkins, major J. T, McBride, Rév. Hugh
Pedley, Charles Gurd, T. 8. Coté, C. H
Catelli, B. D. Marceau, I'hon. J. D. Rol-
land, Thos. Henry, David Lefebvre.

Assis aux différentes autres tables,
nous avons remarqué: MM. Armand Cha-
put, de la maison L. Chaput, Fils et Cie;
Henri Jonas, F. X. D. de Grandpré, gé
rant de MM. Debenhams Ltd.; J. R. Dou-
glas, A. G. Gardner; J. L. Gardner, de la
maison J. M. Douglas & Co.; A. T. Hodge,
de MM. Chase & Sanborn; J. F. Beward,
gérant au Canada de Bovril Ltd; Odilon
Liétourneau, de MM. A, MdDougall &
Co.; J. O. Authier et E. Durette, de MM.
Liddell, Lespérance et Cle; C. P. Per-
reault, N. P.; J. O. Laporte, de la Bast-
ern Cigar Co.,, Ltd.; Louis Decelles, de
MM. D. McCall Co, Ltd.; le Dr Bolsvert,
de StJean, P. Q.; J. Alphonse Racine, de
MM. A. Racine & Co.; N. Cummings, R.
Booth; Capt. Bourassa, de la W, R.
Brock Co, Ltd.; Sam. Carsley, de la
Ozo Co.; F. D. Hughes, exsprésident de
I’Association, de F. Hughes & Co.; J.
M. Malherbe, Raoul Mathieu, Lt. Col. J.
P. A. des Trois-Maisons, J. J. Cusack,
Al. McKercher, de MM. J. M. Orkin &
Co,, ete., ete.

Le premier discours prononcé fut celui
de M W. J. Egan, le nouveau président
élu, qui souhaita en termes choisis la
blenvenue aux Invités et remercia I'As-
sociation de I'avoir appelé & de si hautes
fonctions. M. Bgan rend compte de la
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UN PATRON—DIX GENTS—CG'EST TOUT

VOS clientes regoivent-elles d'aussi bonnes valeurs de patrons en papier que celle-ci ?

Cette illustration, reprod grand e la vignette imprimée sur I'enveloppe de notre patron est simplement un
exemple, seulement Un des Trente *“Bargains'' de Patrons que nous faisons paraitre chaque mois.

LE PATRON A 10c. NEW IDEA

Son égal ne peut pas étre obtenu ailleurs pour moins de guinze cents ou trente cents. Aucun patron meilleur ne paut étre
obtenu nulle part. GI& N'EST NI VANTARDISE NI JACTANCE, mais le simple énoncé d'un fait que nous sommes anxieux de
vous prouver. Sfirement, vous devez voir qu'il est de votre avantage de donner A vos clientes LE MEILLEUR & un prix un tiers
plus bas que celui auguel votre rival peut offrir un patron souvent inférieur.

Lai vous le Essayez notre proposition.

8/ VOUS AVEZ ESSAYE LE REST® — MAINTENANT OBTENEZ LE MEILLEUR —
NOUS POUVONS BT VOULONS VOUS AIDER,

THE NEW IDEA PATTERN COMPANY
6368 BROADWAY, NEW-YORK
Offices de I'Ouest: 234 Cinquiéme Avenue, CHICAGO 801 Washington Avenue, ST-LOUIS

Office Canadien: 36 Rue Toronto, TORONTO, CANADA




prospérité de 1'Association qui compte
maintenant plus de 6,000 membres.

Aprés la santé du roi, la premidre por-
tée au prog M. 8. J. Math b
viceprésident de I’Association porta le
toast du Parlement du Canada.

L'Hon. Sydney Fisher, invité & répon-
dre A cette santé, dit que le Parlement
Fédéral est en bonne santé et en état de
falre son devoir, Il est encore plus fort
qu'hier, car trols nouveaux députés, MM.
Major, Caron et McLean, sont maintenant
14 pour préter main-forte au gouverns-
ment. L'orateur est heureux de prendre a
parole & cette réunion, car il peut parler
de la prospérité du Canada et les voya-
geurs de commerce sont des gens capa-
bles de l'apprécier. Nous avons eu une
Jegere dépression commerciale, il est vral,
mals si nous comparons la situation au
Canada, ave le formidable ébranlement
ot les catastrophes que nous avons vus
aux Btats-Unis, nous avous toul Meu d'é-
tre fiers de notre pays. Le Canada a
fait face aux difficultés, aucune de nos
banques n'a fermé ses portes. 1l neman-
que pas d'argent dans ce pays.

La prospérité d'un pays s'affirme par
son commerce avec l'étranger. En 1870,
la commerce du Canada avec l'étranger
&tait de $122,000,000, et en 1900 il était de
$386,000,000. Cing ans plus tard, en 1908,
il était de $519,000,000.

L'actif de nos banques est uno autre
preuve de la prospérité d'un peuple. En
1900, I'actif total de nos banques était de
$460,000,000. Cing ans plus tard, il était
de $878,000,000 et I'an dernier, de $970,-
000,000, une augmentation de soixante-
dix millions en un an.

Les mianufactures prouvent aussi que
le pays est prospdre. En 1800, les manu-
factures canadiennes, employant cing ou-
vriers ou plus, avalent un capital de $447,
000,000, En 1905 ce capital était de $834,-
000,000 ou prés du double.

Une autre preuve encore de la prospé-
rité du Canada est I'immigration des ei-
toyens américains dans 1'Ouest canadien.
L'hon. M. Fisher termine en disant qua
le vingtitme sidcle est le sidele du Cana
da.

M. R. L. Borden recut une belle ova-
tion lorsqu'il se leva pour répondre & la
méme santé. Aprés avoir remercié le
jpublic de son chaleureux accueil, l'ora-
teur est heureux de dire que si le parti
ministériel a été renforcé de trois mem-
bres, son propre parti @ de son cOté fait
une nouvelle acquisition dans la Nouvel-
le-Beosse. Ie parlement, & vrai dire,
n'est pas encore composé comme il vou-
drait, mais il espdre qu'il le sera avant
Jongtemps. i

L'orateur parle ensuite de la tournfe
électorale qu'il a faite dans 1'Ouest alo™s
qu'il a parcourn 12,000 milles et adressé
la parole & cent mille personnes. 11 a
trouvé dans cette région des gens éner-
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giques et optimistes. Le parlement, dit
M. Borden, a besoin d’hommes d'affaires,
a'h comme les s de com-
merce, connaissant le pays et ses Tes-
sources.,

M. Borden dit ensuite que tout citoyen
de ce pays devrait comprendre la raspon-
sabilité qui lui incombe et s'efforcer d's
mclorer le gouvernement du pays.

L'hon. W. A. Weir répondit & la vanté
de la Législature de Québec, proposée
par M, Max Mundock. Il traite longue-
ment du projet de lol suggéré dernidre-
ment et consistant & interdire ou du
molns & taxer l'exportation de la pulpe
de bois, Une telle lol diminuerait com-
sidérablement Jes revemus de la provin-
ce, et le gouvernement du Dominion &'l
adoptait une telle mesure devrait accor-
der une compensation au trésor provia-
clal. Cette loi serait aussi préjudiciable
au colon, qui a besoin de vendre du bois
en attendant que ses récoltes le fassent
vivre. .

L'orateur parle aussi de I'éducation, et
recommande en terminant d'établir de
meilleures routes dans la province.

L'Hon. M. Leblanc répond aussi & Ia
santé de la Législature de Québee. I1
espere qu'avec l'aide des voyageurs de
commerce, nous pourrons faire passer des
lols qui permettront aux colons de faire
instruire leurs enfants, afin qu'ils puis-
sent un jour développer nos pouvoirs
d'eau, exploiter nos foréts, notre sol,
pour l'avantage et la prospérité de notre
province.

Les autres orateurs de la soirée fu-
rent John Paterson qui proposa la santé
de la ville de Montréal, et I'échevin
Clearihue qui y répondit; le major John
T, McBride, qui porta le toast & l'indus-
trie et au commerce, et M. M. Geo. Ca-
verhill, du Board of Trade, C. H. Catelli,
de la Chambre de Commerce, I'Hon. J.
D. Rolland, de I'Association des Manufac-
turiers, qui y répondirent; M. Ed. Du-
quette qui proposa la santé de nos lignes
de transport, et MM. Wm. Stitt, George
Ham du Pacifique Canadien et Thos.
Henry de la Cle de Navigation Richelieu,
qui y répondirent.

1/Hon. Roll de d'ach

LES VOYAGEURS DE COMMERCE A
. TORONTO

Questions de tarif

La Commercial Travelers’ Association
a eu son lle & a
la fin de la semaine dernidre.

L'adresse du président, M. Lewis A.
Howard, aprés avolr passé en revue la
situation commerciale du Canada et dé
montré qu'elle est saine et prospére parle
de la question des transports et rappelle
combien les chemins de fer ont rndu de
services aux voyageurs qui aujourd’hui
se rendent en quelques heures i des points
of il fallalt autrefoig pour y parvenir un
voyage de plusieurs jours. Aujourd’hui
nous avons plus de 25,000 milles de che-
mins de fer, alors qu'ilky a 60 ans nous
n'en avions que 16 milles.

L'A jon comnte i t 8,681
membres. L'utilité des voyageurs de
commerce n'est pas A contester, puisque
sertaines maisons qui s'étalent dispensées
de leurs scrvices croyant pouvoir ls rem-
placer par V'envol de lettres et de cireu-
laives ont d0 reprendre des voyageurs.

L’Association a perdu 72 membres du-
rant l'année; elle a payé & leurs bénéfi-
claires $45,812.60 et il lul reste use ba-
lance de recette de $46,549.60. Sur ce
montant $4,282.02 ont 6té portds au cré
dit du surplus du compte des cotisations
et la balance de $42,267.62 a 6té portée &
la réserve permanente qul est au total
de $576,469.78 et le montant du surplus
de cotisations s'éleve & $21,649.19.

Une lution a 6té adoptée
que la taxe ée sur les is-voya
geur dans la Nouvelle-Ecosse soit abolle.

Une autre résolution demande que le
gouvernement fixe au lundi au lieu du
jeud! le jour d'Actions de Grices.

Au banguet annuel de I'Associaton, M.
Edward Gurney a conseillé aux voya-
geurs de commerce d'étudier le tarif &

" Jeur point de vue personnel. Peu de

changements sérieux ont été faits au ta-
rif depuls l'adoption d'une “Politique
Nationale.” Le tarif des Etats-Unis est
opposé au tarif du Canada, et le tarif

di devrait étre 6tabli de ma-

des produits canadiens, des titres cana-
diens. 11 déplore Te fait que la spécula-
tion sur les valeurs américainer ait en-
voyé $16,000,000 aux Btats-Unis. Nous
achetons plus que nous n'exportons, ce
qui ne devrait pas étre,

Selon son habitude 1'American Tobacco
a eu la gracieuse idée de faire placer
prés du couvert de chaque convive, un

paquet des excellentes cigarettes Murad.
Au nombre des autres souvenirs, il y

avait une bolte de bonbons de MM. Low-
ney; une bofte de cigares de la Bastern
Cigar Co., Ltd. et de la parfumerie de la
maison Colgate.

nidre & faire face & ce tarlf. Des mil-
lions ont été placés dans l'industrie
des lainages au Canada et si cette in-
dustrie est ruinée, qui devra en por
ter le hlame? Si cette Industrie’ doit étre
ruinée parce qu'il faudrait ajouter six
centins au prix de I'habillement du fer-
mier, nous n'aurons pas veillé aux inté-
réts les meilleurs du Canada. Tl est évi-
demment important que le pays progresse
sur toute la ligne. Le jeune homme né
sur une ferme peut désirer apprendre
quelque autre chose que l'agriculture et
autrefols la plupart des jeunes gens tra-
versalert la ligne. SI ce pays doit 8tre
uniquemsnt un pays de fermiers et non
un pays d'industries manufacturidres et




TISSUS ET NOUVEAUTES

NOTRE
Nouvelle Adresse:

94.-96-98

Rue Wellington Ouest,
Coté Nord A
4 portes a I'Est de la rue York

Un Gracieux Acecueil

atend rAcheteur de Modes

La Maison renommée pour les Modes

The D. MeCall Co., Limited
TORONTO.

Repreésentants :

L e e TR I i, < T
QUEBEC




T ———_———————

minidres, soit, mals on devrait nous le
faire savoir dés maintenant.

M. James Murray, en répondant au
toast “Wholesale and Mercantile Inte-
rests” dit, en partie, qu'on aurait pu sup-
poser que I'indastrie des lainages devait
dtre I'une des principales industries. 11
est vral que sous le rapport des bitisses
ot de la machinerie elle a augmenté, mals
cette industrie n’a reug aucun encou-
ragement sous aucun gouvernement de-
puls quinge ans. M. Murray fait allusion
aux difficultés que rencontrent les ma-
nufacturiers canadiens bien qu'ils pro-
duisent les meilleures classes de mar-
chandises et il fait appel au Parlement
du Dominion pour qu'il accorde A I'in-
dustrie des lainages une protection ral-

D'autres discours ont été prononcés et
un programme musical bien choisi a cou-
ronné le banquet dont le succds est dd en
bonne partie au comité du banquet prési-
@6 par M. John Wildfong.

CONSEILS AUX CAPITALISTES

Nous trouvons dans le “Journal of
Commerce”, de New-York, des conseils
qui s’ non pas aux
capitalistes de la République volsine,
mais également & ceux du Canada. -Le
bon sens a inspiré les lignes que nous
traduisons cl-dessous:

“I1 est de la plus haute importance pour
le spéculateur professionnel sur les va-
lelirs de bourse de savoir qu'un puissant
parti opérant pour produire la balsse est
toujours en activité; ce partl est aviss,
agressif, plein de conflance et, dernidre-
ment, & trés bien réussi. 11 est A peine
moins important pour 'homme qui ache-
te des stocks et qui les détient comme
placement de savoir que, toutes choses
consldérées, les probabilités dun déclin
des valeurs sont aussi nombreuses que
les probabilités d'un marché trés actif,d
partir daujourd’hui jusqu'au milien de
janvier, mais 1l y a autre chose que le
placeur ordipaire de fonds, qui opére
plus ou moins en amateur, ne devrait pas
oublier, c'est ceci: I'homme qui attend
que les valeurs alent atteint leur plus
bas niveau pour acheter n'est pas plus
hablle que 'homme qui attend que ces
valeurs alent atteint leur plus haut prix
de vente, Si le marché des valeurs de
bourse, pendant les quatre i qui
vont suivre et ol se fera un réajustement

étaire, devait s'abai de
la moyenne de samedi, comme beaucoup
de personnes faisant autorité en la ma-
tidre pensent que la chose se passera,
ceux qui s'abstiennent maintenant d'a-
cheter des valeurs de bourse serout na-
turellement récompensés d'avoir attendu;
mais toute l'expérience tend A montrar
que pour un homme qui obtient le béné-
fice de la plus forte baisse, il y en a trois
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qui pe leur ché; et la

pour le placeur ordinaire de fonds, con-
sigte & acheter de bons stocks guand le
prix garantit, avec ume certitude rai-
sonnable, un bénéfice de § p. c. Malgré
la situation actuelle des affaires en gé-

Membre de I'Honorable Oenseil privé de
Sa Majesté pour le Canada, Membre du
Parlement du Canada, Mintstre des Fi-
nances et Receveur général du Canada ;

L'honorable Louis-Philippe Brodeur,
Membre de 'Honorable Conseil privé de

néral et les r de ions —
avec les valeurs de bourse sol-disant ac-
tives, ayant une cote inférieure de plus
de 30 p. c. A celle du 16 décembre de
l'année dernidre—il est évident gqu'au
moins la moitié des stocks actifs sont in-
trinséquement d'une valeur aussi grande
qu'ils 'étaient & la fin de 'année 1906.
C'est vers de telles valeurs que le pla-
ceur ordinaire devrait se tourner, faisant
ses achats par lintermédiaire de ban-
quiers et de courtiers dignes de confian-
ce, qui lui donneront les meilleurs avis
possibles et, ayant fait des placements
modérés—ce qui constitue la modération
étant une question que chaque individu
a & régler pour lul-méme—le placeur de-
vrait s'occuper de ses affaires ordinaires
en laissant de cOté le marché des valeurs
de bourse et en se fiant au temps et A
la nature.”

Volla un avis sensé. Montréal a aussi
sa coterie de baisslers, Bien entendu,
elle n'est pas aussi forte que celle de
Wall Street, mais elle est toujours préte
A falre baisser les prix sl I'occasion s'en
présente. Mais les placeurs qui achdtent
des stocks locaux de premier ordre aux
prix actuels, méme sl ces prix devalent
balsser, peuvent étre assurés qu'en fin
de compte ils feront de beaux profits
quand les cond générales du hé
des stocks seront plus propices, Tout ce
qu'ils ont & faire, c'est de patienter,

CONVENTION DE COMMERCE ENTRE
LE CANADA ET LA FRANCE

Sa Majesté le Rol du Royaume-Uni de
la Grande-Bretagne et d'lilande et des
Territoires Britannigues au-deld des mers,
Empereur des Indes, et le Président de
In Républi Fr i égal ani-
més du désir d'améliorer et d'étendre les
relations commerciales entre le Canada
et la France, ont résolu de conclure une
Convention & cet effet et ont nommé
pour leurs Plénipotentiaires respectifs,
savoir:

Sa Majesté le Roi du Royaume-Uni de
la Grande-Bretagne et d'Irlande et des
Territoires Britanniques au-deld des mers,
Empereur des Indes;

Son Excellence le Trés Honorable Sir
Francis Leveson Bertle, Chevalier Grand-
Croix du Trés Honorable Ordre de Baint-
Michel et Saint-George, Chevalier Grand-
Croix de 1'Ordre Royal Vietoria, Cheva-

8a é, pour le Canada, Membre du
Parlement du Canada, Ministre de 'a
Marine et des Pécheries du Canada;

Bt le président de la République Fran-
calse:

M. Stephen Pichon, Sénateur, Ministre
des Affaires étrangdres;

M. Joseph Caillaux, Député, Ministre
des Finances;

M. Gaston' Doumergue, Député, Minis-
tre du Commerce et de I'Industrie;

M. Joseph Ruau, Député, Ministre d2
I'Agriculture; A

Lesquels, aprés avolr communiqué
leurs pleins pouvoirs respectifs trouvés
en bonne et due forme, sont convenus des
aritcles suivants:

ARTICLE 1.

Les produits naturels et fabriqués énu-
mérés dans le tableau A annexé & la
présente Convention, originalres du Ca-
pada, bénéficierontd leur entrée en
France, en Algérie, dans les colonies et
possessions frangaises et dans les pays
de protectorat de I'lndo<Chine, du tarif
minimum et des taxes de douane les plus
16duites applicables aux produits simi-
laires de toute autre origine étrangére.

ARTICLE 1L

Toute réduction de droit de douane
accordée par la France & un pays étran-
ger quelcongque sur l'un des produits
énumérés au tableau A sera applicable
de plein droit au produit similaire canu-
dien.

ARTICLE 1L

Les produits naturels et fabriqués énu-
mérés dans le tableau B annexé & la
présente Convention, originaires de Fran-
ce, d Algérie, des colonies et possessions
francaises et des pays de protectorat de
I'lndo-Chine ,bénéficieront, & leur entrée
an Canada, du tarif intermédiaire et des
taxes de douane les plus réduites app'i-
cables aux produits similaires de touts
autre origine étrangdre.

ARTICLE 1V.

Toute réduction de droit de douane
accordée par le Canada & un pays étra -
ger quelcongue sur 'un des produits énu-
mérés au tableau B sera applicable de
plein droit au produit correspondant, ori-
ginaire de France, d’Algérie, des colonies
el possessions frangaises et des pays de
pr de I'Indo-Chine.

lier C deur du Trés H ble Or-
dre du Baln, Son Ambassadeur extraor-
dinaire et plénipotentiaire prés le Gou-
vernement de la République frangaise;
L'honorable Willlam Stevens Fielding,

ARTICLE V.

Les produits naturels et fabriqués, énu-
mérés dans le tableau C annexé & la
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pr Con de Fran-
ce, d'Algérie, des colonies et possessions
francaises et des pays de protectorat ae
T'Indo-Chine, bénéficieront, & leur entrée
au Canada, des droits de douane inscrits
audit tableau C.

ARTICLE V1.

Toute réduction des droits de douane
{nscrits au tableau C accordée par le Ca-
nada & un pays étranger quelcongue sur
l'un des produits énumérés audit tableau
gera applicable de plein droit au produit
correspondant, originaire de France,
@Algérie, des colonies et possessions
frangalses et des pays de protectorat de
I'Indo-Chine.

ARTICLE VIL

8i un produit admis actuellement er
exemption de droit de douane en vertu
du tarif minimum frangais & l'entrée en
France, en Algérie, dans les colonles et
possessions francaises et dans les pays
de proiectorat de |IndoChine, devenail
passible de droits de douane, ledit pro-
duit lorsqu'il sera importé du Canada bé-
péficiera du tarif le plus réduit applica-
ble au produit similaire importé dun
pays étranger quelcongue.
cité, si un produit admis actuell en
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ARTICLE IX.

Pour lapplication des articles précé-
dent, le Canada ou la France pourront
exiger que les produits solent accompa-
gnés de certificats d'origine ou de décla-
rations établis en conformité de leurs
législations respectives.

8i le Gouvernement cavadien ou le
Gouvernement francals estiment néces-
saire que ces certificats et ces déclara-
tlons solent visés, ils pourront nommer
ou désigner, & cet effet, des agents qui

ce visa

ARTICLE X.

Le Canada et la France s'engagent A
n'établir l'une envers l'autre aucune pro-
hibition ni restriction d'importation,
d'exportation ou de transit, qui ne soit
en méme temps applicable aux autres
pays.

Toutefols, le Canada et Ja France &
réservent le droit de prononcer, & I'é
gard de tout produit en provenance ou a
destination de 1'un ou de l'autre pays, les
prohibitions ou les restrictions tempo-
raires d'entrée, de sortie ou de transit
qu'ils jugeralent nécessaires d'établir
pour des motifs de police sanitaire, pour

franchise, & 'entrée au Canada en vertu
du tarif canadien intermédiaire,
nait passible de droit de douane, led't
produit, lorsqu'il sera importé de France,
@'Algérie, des colonies et possessions
frangaises et des pays de protectorat le
P'Indo-Chine, bénéficiera du tarif le plus
réduit applicable au produit similaire,
importé d'un pays étranger quelcongue

ARTICLE VIIL

Pour bénéficier des avantages tarifal-
res stipulés aux articles ci-dessus, les
produits originaires de France, d'Algérie,

P e la pr ion des ou
ur TECIDTY . gestruction des récoltes, ou bien en
vue 4'é t de guerre.

deve ARTCILE XI.

Réserve faite des dispositions tari-
faires, le Canada et la France se concd-
dent récipr le t de la
nation la plus favorisée pour tout ce gui
concerne l'importation, I'exportation,
réexportation, le transit, l'entreposage.
1’ 1 le t la
des for-
malités de douane et, en général, ponr
tout ce qui se rapporte A& l'exercice du
commerce et de I'industrie.,

Les dispositions qui précdédent ne s'ap-

1 pas:

ion, l'ace

des les et i fr i et
des ‘pays de protectorat de l'Indo-Chine
devront &tre transportés sans transbor-
dement d'un port de ces territoires odu
dun port d'un territoire jouissant dn
tarif préférentiel ou du tarif intermédi-
alre dans un port maritime ou fluvial du
Canada.

Pour bénéficier des avantages tarifai-
res stipulés aux articles ci-dessus, les
produits canadiens devront &tre trans-
portés sans transhordement d'un port du
Canada ou d’un port d'un pays jouissant
du tarif minimum frangais dans un port
de France, d'Algérie, des colonies et pos-
sessions frangaises et des pays de pro-
tectorat de I'Indo-Chine,

Ces dispositions ne dérogent en rien
au régime des surtaxes d'entrepdt qui
sont ou pourront étre établies dans l'un
et l'autre pays sur les importations indi-
rectes,

1o Aux faveurs qui sont ou pourront
étre accordées A d'autres Btats lim!
trophes pour faciliter le trafic frontidre
dans un rayon qui ne dépassera pas 15
kilomdtres de chaque coté de la fron
tiére;

20 Aux faveurs spéciales résultant le
I'union douanidre de la France avec Ia
Principauté de Monaco.

ARTICLE XII.

Les produits de toute nature, origl
naires du Canada et importés en France,
en Algérie, dans les colonies et posses-
slons francaises et dans les pays de pro-
tectorat de l'Indo-Chine, ne pourront étre
assujettis A des droits d'accise, de con-
sommation intérieure ou d'octrol autres
ou plus élevés que ceux qui grévent ou
gréveralent les produits similaires d'ori-
gine francaise.

De méme, les produits de toute 1a-

ture, originaires
des colonies et et
des pays de protectorat de I'Indo<Cnine,
importés au Canada, ne pourront étre

de France, d'Algérie,

assujettis & des droits d'accise, de con-

sommation intérieure ou doctrol autres
ou plus élevés que ceux qul grévent ou
gréveralent les produits similaires d’ori-
gine canadienne.

Les produits naturels et fabriqués de
I'un des deux pays, importés dans le ter-
ritoire de l'autre et destinés & l'entrepo-
sage ou au transit, ne seront soumis A
aucun droit intérieur.

ARTICLE XIII

Les drawbacks & l'exportation des pro-
duits frangals ou canadiens ne pourront
8tre supérieurs au montant des droits
d'entrée, d'accise, de consommation in-
térieure ou d'octrol pergus sur lesdits
produits ou les ploy aleur
fabrication.

ARTIOLE XIV.

Les produits passibles de droits et ser-
vant de modéles ou d'échantillons, qui
seront introduits au Canada ou en
France, en Algérie, dans les colonies et
possessions frangaises et dans les pays de
protectorat de I'Indo-Chine par les voya-
geurs ou repr de , Be-
ront admis moyennant versement des
droits, lesquels seiont remboursés aprés
réexportation,

Ce régime fonctionnera sous les con-
ditions de la législation respective de

chague pays. Le délal de réexportation
des modeles ou des échantillons ne pour-

ra dépasser douze mols,

ARTICLE XV.

Les exportateurs de produits original-
1es de France, d'Algérie, des colonies
el possessions frangaises et des pays de
protectorat de 1'Indo<Chine, et récipro-
quement, les exportateurs de produits
d'orig di pour l'applicati
des droits d'entrée “ad valorem”, pour- .
ront produire des certificats de valeur
délivrés par les Chambres de commerce
ou par toutes autres institutions com-
merciales analogues, Ces certificats se-
ront pris en considération, pour la per-
ception des droits dont seront passibles
les produits fmportés, par les autorités

i pectives, sans
lier leurs pouvoirs d'appréciation.

ARTICLE XVI.

811 est produit par les importateurs
de vins frangals au Canada des certifi-
cats d’analyse délivrés par les établisse-
ments scientifiques placés sous le con-
trole du Ministre de I'Agriculture de
France et désignés par lul, ces certificats
seront pris en considération ,pour déter-
miner le taux alcoolique des vins, par
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Bonne et Heureuse Année

" L est & peut prés superflu de souhaiter

a nos clients “Une Bonne et Heureuse
Année.” Le fait qu'ils gardent en magasin
“Les Gants qui ne Sont Jamais Retournés”

De plus, ils savent que la vente d’une
paire de gants ou de mitaines J.A.P. leur
améne de nouvelles commandes de la part
du méme client ou de ses amis. De cette

est en lui-méme une preuve suffisante que
la mnouvelle année sera

pour eux des plus mospé-u

res. Mais comme il est Gan“
d’usage, en ce moment de

lannée de se faire des son‘ Pas
souhaits de bonheur, nous

sommes heureux de profi

ter de la circonstance pour féliciter ceux
qui vendent les gants et mitaines J.A.P.
Ils savent pertinemment que quand une
paire de gants ou de mitaines portant
cette marque “J.A.P.” est une fois vendue,
la vente reste faite et donne entidre
satisfaction.

fagon vous étes vous-méme le facteur de

votre prospérité et vous

uvez la régulariser sur

qu' "c r:gmndeur de votre com-

mande de gants ].A.P.

Re'oumé‘ Ceci peut paraitre un

paradoxe pour ceux qui

n'ont jamais essayé ces

gants. Il y a pour vous une bonne maniére

de vous convaincre dela véracité de ce

que nous vous disons, c'est d'en faire

lexpérience. En ce moment des cen-

taines de magasins, par tout le Canada,

sont une preuve visible de ce que nous
avangons,

$1 volre nom me 50 trouse pas encore sur la liste de nos Voyageurs, eavoyez-nous une carte postale ' nous I'y mettro s Imméd atement.

LA COMPAGNIE PAQUET, LimiTeE, pivision pu cros, QUEBEC, P. Q.

Chapeaux *“‘CARTER” et
“WILKINSON”

'nOUS sommes les seuls agents de

AMERIQUE pour les chapeaux
“Carter” et “Wilkinson” qui deviennent
de plus en plusles favoris du commerce
canadien. La qualité uniforme de ces
deux marques et la satisfaction continue
qu’elles donnent leur ont fait des milliers
d’amis d’une rive & I'autre de cet immense,
pays. Envoyeznous une carte postale
et nous vous enverrons tous les détails
qui pourraient vous étre utiles,

La Compagnie Paquet, L'JIEE, ,, ., Quebec, P.Q.

Fourrures qui ne sont pas
Retournees.

lES fourrures de Paquet, sont prépa-
rées par la plus grande manufac-
ture du Canada—par des Canadiens—ici
méme a Québec, le grand centre du com-

merce des fourrures de tour le pays. La
réputation que le$ fourrures de Paquet se
sont faite sur le marché leur vient de leur
valeur intrinséque. La marque “Fourru-
res qui'me sont pas Retournées” parle
hautement en leur faveur. Ecrivez-nous et
nous vous enverrons un de nos voyageurs.

La Compagnie Paquet, L'}\TEE ., o.., Quebzc, P.Q.

VANCOUVER,
WINNIPEG,
TORONTO,

D)COMPAGHIE, ...,
@UE']T e

Division du Gros - - Bureau Principal et Manufacture : QUEBEC, P. Q.




les autorités douanidres canadiennes sans
toutefois lier leurs pouvoirs d'apprécia-
tion.
ARTIOLE XVIL

Le Canada et la France se concddent
réciproguement le régime de la nation
1a plus favorisée pour la protection des
marques de fabrique et de commerce,
des brevets dinvention, des noms com-
merciaux, des dessins et modales indus

triels.
ARTICLE XVIIL

La présente Convention pourra étre
étendue A la Tunisie par une déclaration
échangée & cet effet entre les Hautes
Parties contractantes.

ARTIOLE XIX.

A partir de la date de 1a mise en Vi
gueur de la présente Convention, l'arran-
gement du 6 février 1898 réglant les 1o
Jations commerciales entre Je Canada et
la' France cessera ses effets.

ARTICLE XX.

La présente Convention, aprés avolr
6té approuvée par les Chambres fran-
galses et par le Parlement du Canada,
sera ratifiée et les ratifications en se
ront échangbes A Parls, aussitdt que
falre se pourra.

BElle entrera en vigueur jmmédiatement
aprés I'accomplissement de cette formn-
lité et demeuiera exécutoire pendant un=
période de dix années, & moins cependaut
que l'une des parties contractantes re
vienne, au cours de cette période, & notl
fier & l'autre partie son intention de met-
tre fin A la Convention, anquel cas la
présente convention cessera, s€s effets
donze mois aprés la réception par l'autre
paitie de la notification en question.

Dans le cas ol aucune des Parties con-
tractantes n'aurait notifié avant I'expira-
tion du terme ainsi fixé son intention de
faire cesser les effets de la présente Con-
vention, celle-ci restera en vigueur ]'lll-
qu'a I'spiration de douze mois, & partir
du jour ou l'une on l'autre des Parties
l'aura dénoncée.

En foi de quol Jes soussignés ont
dressé la présente Convention et y ont
apposé leurs cachets.

Fait & Paris, en double exemplaire, ie
19 septembre 1907,

(L.8.) Signé: Francis BERTIE.

(L.8.) Signé: W.S. FIELDING.

(L.8.) Signé: L. P. BRODEUR.

(L.8.) Signé: 8. PICHON.

(L.8.) Signé: J. CAILLAUX.

(L.8.) Signé: Gaston DOUMBERGUE,

(L.8.) Signé: J. RUAU.
3 4N

Annexe 2 & la Convention de Commerce
entre le Canada et la France

TABLEAU B.
PRODUITS FRANCAIS BENEFICIANT
DU TARIF INTERMEDIAIRE
526.—Dentelle et broderie blanches et
couleur crdme, ou coton ou en lin.

TISSUS ET NOUVEAUTES

536.—WFil de coton ou de lin, n. 4., pour
travaux au crochet et tricotage.

563.—Btoffes A robes pour femmes et
enfants, doublures d'habits, draps ita-
liens, alpacas, druns d'Orléans, cachemire
henrlettas, serges, ctamine & pavilion, tis-
sus pour vétement de religleuses, benga-
linea, tissus A cOtes ou croisés, et tissus
similaires, unis ou fagonnés au métier
Jacquard, composés en tout ou en partie
de laine, de laine pelgnée, de poll de cha-
meau, d'alpaca, de chévre ou d'autres ani-
maux similaires, ne pesant pas plus de
six onces par verge carrée, importés
écrus ou non finis, pour étre teints ou fi-
nis au Canada, sous le régime des régle-
ments établis par le Ministre des doua-
nes.

367.—Tissus, articles, vétements et con-
1 é: t ou partiel-
lement de laine, de laine peignee, de porl
de chévre ou d'autres animauz sim:'zi-
res, n. d.; draps, tissus dits doeskins, ca-
simirs ,tweeds, étoffes & habits et & jwr-
dessus, et draps feutrés, n. d.

570.—Palllassons de portes ou de vol-
tures, autres qu'en métal, n. d.

571.—Tapis, paillassons et nattes en ft
bre de coco, en paille, en chanvre ou en
jute; doublures de tapis et coussinets
d'escaliers.

573a.—Vétements sacerdotaux de toute
sorte.

574.—Tulle-bobin, uni, en pidece.

Bx 575.—Soutaches, n. d.; franges, n.
d.; cordons, élastiques, glands et emb.as
ses; mouchoirs de toute sorte ; dessus
d'oreillers et rideaux confectionnés, gai-
nis ou non garnis; corsets de toute sor-
te; linge en toile ou en coton, n. d.

580.—Crépes noirs.

Bx 581.—Velours autres que de soie
pure, velvantines, tissus en peluche,

603.— Peaux & fourrures, préparées en
tout cu en parties, n. d.

623.—Boltes d'instruments de musique
et coffrets, boites ou étuis de fantalsie de
toute sorte, serviettes, secrétaires de fan-
taisie, sacoches, réticules, portecartes,
bourses, portefeuilles, portefeuilles & ha-
megons et leurs parties, n. d.

624.—Ornements en rassades, et orne-
ments en albatre, fluorine, ambre, terre
culte, ou composition; éventails, poupées
et jouets de toute sorte; statues et sta-
tuettes de tous matéraiux.

627.—Gants et mitaines de toute sorte.

628.—Bretelles et parties achevées de
bretelles.

630.—Lacets de chaussures, de chemi-

A corsets sous gaines ou non ,coupés de
longaeur, et garnis ou non aux bouts;
roseau, rotin ou corne, sous gaine.

#47.—Bijoux de toute matidre pour pa-
rure, n. d.

68 —Pierres précieuses et leurs imi-
tations, non montées ou serties; et perles
et leurs imitations, percées, fendues, enfi-
lées ou mon, mais non serties ou montées.

651.—Boutons de toute sorte, recou-
verts ou non, n. d.; y compris les bou-
tons d'identité, et boutons de manchettes
ou faux-cols.

652 —Pelgnes de parure et de tollette,
y compris les peignes pour crinidres de
chevaux, de toute sorte.

653.—Brosses de toute sorte.

Note 1.—Les articles en italiques sont
ceux dont les droits sont identiques aun
tarif général et au tarif intermédiaire.

Note 2.—L/abréviation n. d. signifie:
“non dénommé’ ailleurs dans le tarif ca-
nadien.

Note 3.—Les numéros indiqués sont
les numéros du tarif canadien actuel.

Note 4.—Le terme “Ex" placé devant
un numéro du tarif signifie “un extrait”
de l'article auguel se référe ce numéro.

Signé:
Francis BERTIE.
W. 8. FIELDING,
L. P. BRODEUR,
8. PICHON,
J. CAILLAUX,
Gaston DOUMERGUE,
J. RUAU.
"
3alac de
entre le Canada et la France.
TABLEAU C.

PRODUITS FRANCAIS BENBFICIANT
D'UN TARIF SPECIAL.
Numéros du Tarif canadien, Désignation
des Produits. Unités. Droita.

Bx 576, fes, n. d.; 4 lles, n.
d.; collets ou collerettes en dentelles ot
tous articles de dentelle; filets en co-
ton, en toile, en sole ou autres matidres,

Qe o WY
Bx 581.—Velours de sole pure et tissus
en sole, .... 20%.

582.—Rubans de toute sorte et de toute
matidre. .... 26%.

583.—Articles confectionnés en soleoa
dont la sole est I'élément constitutif de
principale valeur, n. d. . . . . 82%%.

Note 1.—Le terme “Ex", placé devant
un numéro du tarif, signifie “un extrait”
de l'article auquel se référe ce numéro.

Note 2.—Les numéros indiqués sont les

é du tarif dien actuel.

settes et de corsets, de toutes

633.—Plumes (feathers) dans leur état
naturel.

684.—Plumes (feathers) et articles en
plumes, n .d., plumes, fruits, grains, feuil-
les et fleurs artificiels, propres & garnir
les chapeaux.

637.—Agrafes de corsets, buscs, ébau-
ches et lames d'acler, et fils métalliques

Signé:

Francis BERTIE,

*  W. 8. FIELDING,
L. P. BRODEUR,
8. PICHON,
J. CAILLAUX,
Gaston DOUMERGUE,
J. RUAU,
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AU COMMERCE
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T cordial "

varux pour

2 Une Nouvelle Année
1 » Heureuse et Prospére.

oo Notre nouveau stock, pour nos nombreux *|
ot départements comprennent:

Cotonnades, Toiles, Soieries, Etoffes A
Robes, B terie, Gants, Conf
Mercerie, Articles pour Hommes, Laina-
ges, Tapis et Fourniture de Maisons.

g

o5t
.

a été choisi avec le plus grand soin
Nous vous invitons A 'examiner et solll i
& citons vos ordres estimés, croyant qu'll o
8t préférable pour vous de faire vos A
ichats dans nos départements, qui se
fournissent sur les principaux marchés
1u monde.
L'exécution des ordres par la malle est ~
une snéeclalité pour nous, C'est une mé =
thode prompte et sre pour recevoir les
marchandises que vous ordonnez par la
7, malle,
\ 7 Representants dans la Province de Québec
M.J.0.TREMPE, 207 rue St-Jacques, Montréal
. M. D. FONTAINE, 77 Rue Church, St-Roch, Qué.
M. J. H CARSON,Cowansville, COWANSVILLE.

- JOHN MACDONALD & C0. LIMITED.

WELLINGTON §__Fno~r Sts. EASI_TORONTO._




Nouvelle filature de coton.

La sirie de bAtisses en brique cons-
truites pour la Mount Royal Spinning Co.,
2 la Cote St-Paul, est prés détre termi-
née, et les experts disent que ces batis-

ses conviennent particuliérement blen
aux besoins de la Compagnie. Les en
trepreneurs sont: MM. D. G. loomis &

Sons, qui se sont fait une spécialité de
constructions industrielles et gui ont fait
des progrés particulidrement Lons dana
ces constructions, Cette filature de co
ton est une construction du genre le plus
approuvé; les plans en ont été faits par
MM. C. R. Makepeace & Co., de Provi-
dence, R. 1, qui ont préparé les plans
pour un tréds grand nombre de manufac-
‘tures américaines, et I'impression géné-
rale est que la nouvelle manufacture de
la Cote St-Paul sera, une fols terminée,
un des établissements les mieux outillés
et les plus modernes du continent. Les
architectes sont MM. Finley & Spence,
de Montréal, et les représentants de cet'e
maison n‘ont rien épargné pour faire de
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 l'épreuve du feu; elle est munie d'une
pompe & incendie moderne et d'un @ys-
tdme d'extincteurs modernes. La vapeur
destinée & faire fonctionner la filature
sera fournie par dewx machines Corliss,
de 1,500 chevaux, avec transmission de
pouvoir au moyen d cordes faites par
MM. C. & C. Cooper de Mount Ver-
pon, Ohlo, tandis qu'une batterie de
chandiere Babeock et Wilcox fonctionne-
rs dans la salle des chaudidres. Il est
simplement nécessaire de dire que Ia
machinerie de préparation et de filature
est de la fabrication de Platt Bros,, pour
se rendre compte de son excellence su-
périeure, On voit donc que, bien que 1a
Mount Royal Spinning Co. n'existe que de-

Bleaching Co., jusqu'd ce que cette Com-
pagnie fut absorbée par la Dominion Tex-
tile Co., en 1906; il fut alors nommé as-
sistant gérant de la manufacture de
Mont. ‘al; il occupa cette position jus-
qu'en 1907, époque & laquelle i1 donna sa
démission, pour entrer dans la nouvelle
compagnie. Le surintendant, M. Jas. Dol-
phin, est aussl un homme trés capable
dans sa partie; 1l est originaire du I
cashire, et a passé presque toute sa vie
dans les manufactures de coton du Lan-
cashire, de I'Alabama, du Tennessee, de
I'état de New-York et d'Utica, alnsl que
dans la province de Québec. Il vint an
Canada 1l y a quelque vingt ans, et fit
partie activement de I'administration de
facture de Magog de la Hochela-

puls le comm D de la p an
née, son installation est 4éja trés avan-
cbe. lswes fonctionnaires de cette Compa-
gnle sont: M. Willlam C. Meclntyre, pré-
sident; W. T. Whitehead, directeurgé
rant; James Dolphin, surintendant, et W.
8. Barker, secrétaire-trésorier, tandis que
les directeurs sont : MM. OChas. W
Trenholme, Alphonse Racine, Jeffrey H.

la

ga Cotton Co. M. Dolphin a été nommé
surintendant de la Merchants' Cotton
Mills en 1907 et est resté 1A avec M.
Whitehead jusqu'd cette dnnée, époque
A lagquelle 1l a été choisi comme surin-
tendant de la Mount Royal Cotton Co. La
fo! des promoteurs du nouvel établisse-
ment dans les perspectives qui s'ouvrent

cet Gtablissement de la Mount Royal Spin-
ning Co. quelque chose d'aussi parfait que
possible sous tous les rapports. 1/ édifice
qui contient les bureaux est une structu-
re & deux étages, de 80 x 45 pleds, et im-
médiatement & coté, se trouve le grani
entrepdt de coton, mesurant 200 x 80
pleds, et divisé en deux. Le départe
ment de la préparation et de I'épluchage,
haut de trois étages, et mesurant 134 x
48 pleds, est adjacent & la manufacture
proprement dite gui est une construction
fe cing étages, mesurant 312 x 134 pleds.
Les balles de coton seront ouvertes et
préparées & 1'étage inférienr de la Dba-
tisse d’épluchage et le coton sera envoys
par un ventilateur dans la salle d'éplu-
chage située au-dessus. Les deux pre-
miers planchers de la bitisse principale
seront utilisés pour le tissage, le troisid-
me, pour le cardage, le quatridme, pour
le département de la filature au moyen
de la mule-jenny; le cinquidme étage sera
consacré au filage continu, au dévidage,
A la fabrication des chalnes et au déchi-
quetage.

Toute la construction est parfaltement

Burlan, Fred. W Molson, J. W. Pyke, B
looke et T. E. Hodgson.

Le nouvel établissement commencera
ses opérations & quelque époque en 1908
et on s'attend & ce qu'll emploie un mil-
lier de personnes, ce qui signifie beau-
coup pour cette partie particuliére de In
cité; car on peut dire que la valeur de
la propriété a augmenté d'une maniére
considérable depuis gue la Mount Royal
Spinning Co. & commencé ses construc-
tions & la Cote St-Paul. Les agents d'lm-
meubles disent que les valeurs continue-
ront & augmenter pendant quelque temps
encore. - L'établl t facturera
les cotonnades et les fils gris et blan-
chig, pour le commerce, et plus tard une
extension sera faite & la manufacture
pour les marchandises imprimées.

La gérance de la nouvelle Compagniv
a 6té confiée A des hommes expérimen-
tés et capables, et M. W. T. Whitehead,
qul est un canadien, a commencé sa car-
ridre dans la Hudson Cotton Co., en 1881;
le comité exéeutif de Magog Mills le nom-
ma gérant 1A en I'année 1889. Plus tard,
il organisa et géra 'a Colonial Printing &

devant lul, est certainemen tappuyée par
lo fait que le Dominion du Canada aug-
mente rapidement ses importations de
cotonnades, ce qui indique gque les man-
factures en existence sont incapables de
produire assez de marchandises pour la
consommation locale. ILe tablean sul-
vant indique le grand dével des
|r:portltlona pour les deux dernidres an-
nées:

1906. 1907.
Neuf Mois Neuf Mois

Marchandises en pléces

(non blanchies), v. . 2,221,400 13,086,500
Marchandises en piéces

(blanchies), verges .10,379,400 16,341,500
Marchandises en pldces

(imprimées), verges 15,597,000 17,740,700
Marchandises en pléces

(teintes ou manufac-

turées au moyen de

fils teints) J11,674,700 17,244,100

Totaux (toutes sortes
de marchandises),

verges .39,872,600 64,361,800
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Les Faux-Cols et Manchettes en
Caoutchouc Arlington tiennent la

téte; c'est simplement la perfection;
ils épargnent temps, argent et ennui
et donnent un réel confort a celui qui
les porte. Ne manquez pas d'en com-

mander et de compléter votre stock.

Voyez aussi notre assortiment de
Beaux Peignes de Toilette, ce sont les

plus beaux de leur espéce.

LM IF 1 KR AF MK
| R A R D 1 |

Che Arlington ompany of Canada

LIMITED

94-64, Avenue Frazer, - Toronto

AGENTS:
DUNCAN BELL J. AL CHANTLER

MONTREAL, QUE. TORONTO, ONT.




CHAPEAU “JIPPI JAPPA™ et CHA-
PEAU DE PANAMA

Par un de ces incidents, d'apparence
triviale, qui transforment parfois un com
merce insignifiant en une industrie con-
gidérable, le chapeau “jippl jappa” es!
devenu un produit profitable de la Ja
maique, produit qui fera probablemen?
concurrence au chapean de Panama plus
cofiteux, Jusqu'd présent, le degré d'ha
bileté déployée en France et A I'Bquy
teur, d'od vient le Panama, ne se fait
pas beaucoup voir & la Jamaique : mals
il ne faut pas un grand effort d'imagina-
tion pour dire qu'un expert seul peut re-
connaltre rarticle de la Jamaique de l'ar-
ticle parfait. La preuve en est fournie
par les acheteurs de Londres, d'Améri-
que et d'Australle dont les commandes
gont plus considérables que la quantité
de marchandises qui peuvent 8tre fous
nles, & cause des difficultés que l'on
éprouve & se procurer les services inin-
terrompus d'ouvriers habiles, conscien-
clenx. Sans autre effort que la prompt:
reeommlndllkm recue an sujet d'échan-
tillons, des commandes pour au moins
cing cents douzaines de chapeaux “Jipni
jappa" ont été recues par cAblogrammes
pendant un mois A Kingston et Montego
Bay; une maison a une manufacture dans
cette derniére ville. Le marché était &
actif que des indigénes se rendant dana
Pintérieur étalent assiégés avant d'avolr
atteint ces centres d'affaires et on lenr
achetait avee empressement les chapeaux
jugés convenables.

Au point de vue technique, le chapeat
de Panama est fait des feuilles d'un ar
pre ressemblant an palmier, le Carludo-
vica Palmeta, tandis que le “jippi jappa’
de la Jamaique est fait an moyen du Car-
ludovica Jamaicensis, qui tonche de trés
prés au premier. Cest une distinction
trés subtile et les manufacturiers de 1'fle
de la Jamaique trouvent que le chapean
“jippi jappa” se vend aussi rapidement
et rapporte autant de profits relativement
que les chapeaux de Panama, qui fign-
rent de la manidre suivante dans les ex
portations de I'Bquateur: en 1900, £32
748; en 1901, £37956; en 1902, £68,010;
en 1903, £70,107; en 1004, £88670; en
1905, £126,512.

L'Bquateur retire autant de ses chn
peaux que la Jamaique de ses exporta
tions de rhum. La maind'oeuvre étant
devenue insuffisante 2 fournir & la 42
mande populaire pour le chapeau de Pa-
nama, la France, avec ses ouvriers aux
doigts agiles et & Tesprit délié, est en-
trée en lice. Pour la méme raison, la
Jamaique pourra avoir & abandonner
une part de son industrie, & moins que
Jes indigénes ne déplofent plus d’habile-
té dans le séchage de la plante et sa pré-
paration pour la manufacture des cha-
peaux. 11 y a 1A une occasion de déve
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lopper 'esprit d'industrie chez les fem-
mes de la Jamaique; mais pour e mo-
ment elles manguent d'habileté, et les
hommes qu'on emplole ne travaillent pas
d'une manidre continve. On a vu qu'll
était impossible de les faire travailler A
Ia tAche ou aux pidees, car la négligence
dans le tressage de la paille n'est pas
pardonnable. Outre T'Equateur et la Ja-

faut qu'il n'y ait pas moing de ving-
quatre pouces de feuille, plus la tige.
Comme une plante fournit plusieurs cou-
pes par an, et reproduit pendant de nom-
breuses années, et donne nalssance 2
d’autres pousses, il n'y a aucune inquié
tude & avolr sur la quantité de feuilles
fournies.

Aprés avoir enfevé environ quatre deg

maique, I'le hollandal de O
trouve que le palmier “jippi jappa” est
un facteur digne d'dtre cultivé. Bn .04,
I'fle de Curacao a exporté 16,698 dounzal-
nes de ces chapeaux, d'une valeur Ja
£.11.648, soit bs. pidce. Sans aucun don-
te, ces chapeaux étaient d'une qualité u-
térieure & ocelle des chapeaux exportés
ordinairement de la Jamaique. Malgré
cela, I'industrie du “jippi jappa” & Cura-
¢ao a obtenu l'alde du gouvernement et
de 1a soclété pour le développement de
I'agriculture, fait digne d'éloges, &tant
donné que, d'aprés le rapport consulaire.
la paille de fine qualité doit &tre impor-
tée et d’habiles tresseurs de paille pour
chapeaux ont été engagés et payés par
le gouvernement pour suivre des cours,
tio's fols par semaine, dans lesquels on
leur enseigne A faire des chapeaux de
fine qualité. Comme stimulant pratique,
I'apprent! paie la paille qu'il emploie et
regoit le produit de la vente des cha-
peaux faite par les soins de la société.
“Reancoup de chapeaux en paille fine",
it le consul américain, se vendent de
3s. 4d. A 8s. 4d. pldce, et ont déja été
achetés par des exportateurs et expédiés
sur les marchés d’Amérique et d’Europe.
I' y a tout Heu de croire qu'on trouvera
un débouché pour ces chapeaux, parce
qu'ils sont trés bien faits et peuvent ri-
valiser pour le prix avec les chapeaux
de Panama. La demande pour les
chapeaux en paille ordinaire de Curacao
a augmenté considérablement, les quali-
tés exportées étant meilleures qu'autre-
fola

envelop extérieures de chaque cOté
du ramean et, en général, A peu prds Te
méme nombre & partir du centre, car
ces enveloppes qui ne donnent pas une
ponne paille sont jugées impropres A
I'usage, on aépare les bords des feuilles
avec un instrument plat ou grosse al-
guille, La substance dure ayant 6té eé-
parée est coupée et constitue un déchet.
Les pailles sont alors mises dans un ré
cipient contenant de l'ean bouillante au
dessus d'un fen; on a soin de ne pas les
y jeter péle-méle; on tient la tige entre
le pouce et I'ndex. On fait tourner ie
tout autour de Ja main, et dans cet état,
ou plonge la paille dans Teau: c'est 12
méthode convenable & employer pour que
1a paille soit compldtement couverte par
l'ean boulllante od on la lalsse de dix a
quinze minutes. La paille retirée de
l'eau et bien secouée est suspendre quel-
que temps pour égoutter, aprds quoi les
feuilles sont aéparées et suspendues pen-
dant vingt-quatre heures environ & une
corde tendue en plein air de manidre R
sécher et A se tordre en torons. Ensuite
ces torons sont exposés au golell pour
blanchir; avec un beau temps, un jour
suffit. La paille ne peut pas sécher par
les temps pluvieux ou humides, car elle
so tord quand elle commence A sécher.
Une brise douce est préférable A ce der-
nier procédé, car sl la paille se tord trop
vite, comme cela a lien par un vent fort,
la plus grande partie devient inutilisable
pour la confection du chapeau “Jippl
jappa.”

11 faut savolr que, lorsque 1a paille a

Ainsl un patronage de sens 1
porte ses fruits. La Jamaique, grice A
'entreprise privée, accomplit tout autant
et méme plus, le prix de ses chapeaux
varlant de 5s. A 24s. En outre, le pal-
mier “jippi jappa” croft librement dans
un sol frais et bien arrosé; il n'exige
aucun soin spécial, ses rejetons sont
abondants et se reproduisent aprés un
certaln nombre d'années; tout ce qui
est nécessaire, c'est de débarrasser le
g0l des mauvaises herbes. Les surgeons
sont plantés A quatre ou cing pleds les
uns des autres. Aprds une croissance de
dix-huit A vingtquatre mois, la feuille
peut Atre employée. Avant ce laps de
temps, 1a fibre est considérée comme tron
jeune pour 8tre durable. La jeune bran-
che est coupée avee environ trois pouces
de tige juste avant qu'elle ne s'épanouisse
en une jolie feuille en forme d'éventail,
r lant & du ch de palmier; il

été  con t séchée, des sélec-
tions doivent 8tre faltes pour la qualité
particulidre de chapeau demandée, afin
qu'un chapeau blen fait ne contienne pas
deux qualités de paille. Pendant I'opéra-
tion du tressage, la pallle est maintenue
humide pour la rendre plus souple, ce
qui explique la légende qui a cours vou-
lant que le chapean de Panama solt tres-
&6 sous l'eau. Quand ils sont finis, les
chapeaux sont placés sur une planche
lisse et manipulés avec un frottoir en
verre lisse. On les plonge alors dans de
'eau froide et propre, puls on les met en-
core mouillés sur des blocs pour leur
donner leur forme; ensuite on les fait
sécher au solell, Les chapeaux sont
maintenant préts pour l'exportation ou.
«i on doit en faire un usage immédiat, il
sont préts A recevoir un ruban et une
doublure. 1 faut environ deux jours
pour faire un chapeau ordinaire. Pour
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Stores (Blinds) pour Chassis
et Toiles pour Stores

Poles | de Rideaux, Garnitures.

La Question des Stores
pour Chassis

Examinez avec soin les mérites de ces mar-
ques et nous laisserons la question des ordres
4 votre propre jugement.

Stores “Dominion” (Touleurs & l’eau) A prix populaires,
forts articles de vente, ne se tordent pas, ne s'étirent pas, ne se
déchirent pas.

Stores et Toiles “ Regal” (Couleurs & I'Huile, Faits a la Ma-
chine), ne se plissent pas et ne se tordent pas.

Stores “ Peerless " (Faits A la main), plaisent sous les épreuves
les plus sévéres,

Toile Opaque *““Peerless” (Faite 4 la main), garantie sous
tous les rapports,

Catalogue et Livres de Couleurs indiquant les couleurs et les
qualités, fournis sur demande.

Département des Ordres Spéciaux.

Ce Département est parfaitement organisé pour satisfaire les désirs des clients A trés bref délai. On s’y occupe

promptement des ordres pour stores de grandeur et de couleur spéciales.

Daly & Morin #& Montreal

REPRESENTANTS ;
PROVINCES MARITIMES : MANITOBA JUSQU'A LA COTE : ONTARIO ; QUEBEC :
A, T. GRANT, Q. D. McKAY, F. 4. SOPER, J. E. MASSE,
Truro, Winnipeg, 20 Rue Melinda, J. N. MILLETTE,

N. E Man. Toronte, J. RAYMOND,




un chapeau de qualité plus fine, i1 faut
cing ou six jours.—(Clothier and Haber
dasher).

L'INDUSTRIE DU JUTE

La fibre de jute produite industrielle-
ment provient de deux variétés prinei-
pales: la “corchorus capsularis”, enlti-
vée notamment dans le Bengale septen.

fonal, central et occidental et dans
1 Assam; la “corchorus olitarius”, sur-
tout cultivée dans les réglons voisines de
Caleutta.

On cultive aussi du jute dans la présl-
dence de Madras, dont les produits sont
expédiés plus particulidrement en Gran-
de-Bretagne et en Allemagne, mals c'est
Ja variété “hibiscus canabinus”.  Au
Népdl, la culture du jute progresse égale-
ment.

Les prix élevés de ce produit en ont
favorisé la culture qul, au cours de ces
dernidres années. a sengiblement aug
menté dans les centres agricoles du Ben-
gale. Lhagriculteur bengalals se déter-
mine d'aprds les prix des produits pour
cultiver soit du riz, solt du jute: suivant
les variations des cours, il abandonne
une de ces plantes pour retourner alan-
tre. Dans certains centres, cependant.
on alterne plus ou moins régulidrement
les deux cultures.

1l y a un peu plus de vingt ans, on an-
poncait qu'aux Etats-Unis et au Brésil
i1 6tait possible de cultiver A'lmportan-
teg quantités de jute. Bien que cet'e
plante vienne assez hien dans ces pays
et quelques autres, 'Inde est néanmoins
restée victorleuse sur le domaine de ‘a
production de ce textile, en raison de 1a
modération des frals de revient dans ces
centres aslatiques.

N v a len d’admettre oue sl les prix
du jute indien continualent & s'élever, les
intéressés ne manqueraient pas de cher-
cher la possibilité de remplacer le jute
par d'antres matidres. (est ainsi qu'en
1808-1899 on a pu constater au Brésil un
mouvement en faveur de Temballage dn
café dans des sacs de coon. lLes résul-
tats, toutefols. n'ont pas répondu  aux
prévisions. Quant aux autres moyens
essayés, ils n'ont pas encore donné de
résultats concluants.

Cest vers 1850 qu'ont commencé les
exportations de jute A destination dos
pays d'outre-mer. Les prix, qul pendant
les premidres décades n'avalent pas ac-
cusé de hausse trds sensible, ont consi-
dérablement augmenté an cours des der-
niéres années, comme il ressort du ta-
bleau ci-dessous donnant les prix de la
tonne de jute de qualité moyenne:

Plus Plus
Période et années,  haut prix bas prix
1888-80 & 180798 332 169
%08 . . . . 2 49 409
1906 - 705 485
. . 674 567
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Blen que la spéculation joue un cer-
tain role dans cette grande variation des
prix, 11 faut attribuer les cours sl élevis
des dernidres années au fait que Voffre
en jute brut est insuffisante pour cow-
vrir la demande.

Les principaux clients de VInde en juto
brut sont, par ordre décroissant, Ja
Grande-Bretagne, 1'Allemagne, les Btats-
Unis, 1la France, 1I'Autriche-Hongrie, 1'l-
talie et 'Espagne.

Jadis, les envois en Grande-Bretagne
comprenaient de grandes quantités réex-
pédiges ensuite dans d'autres pays, qul
font aujourd’hui eux-mémes et directe-
ment une plus grande partie de leur fm-
portation de jute. C'est en particnlier le
cas de I'Allemagne, qul a créé chez elle
une fmportante industrie de ce textile.

les tolles de jute remontent dans
"Inde & des époques assez anciennes ol
elles constitualent les vétements des
clasges pauvres; les tissus de coton, en-
voyés de I'Occident & des prix trés mo-
dérés, en ont enguite fait abandonner
I'usage et c'est uniguement en vue de 1a
confection des sacs d’emballage que 1'Tn-
de a continué A faire de la toile de jute.
Vera 1840 T'Inde exportait déja de gran-
des quantilés de cet article. mals deouis
environ 1850, on a pen & pen substitué le
travall mécanique au travail manuel. Ae-
tuellement 11 exigte dans la grande colo-
nie britannigne 39 fabrioues tissant le
jute, onl emnlolent 144.879 personnes ot
possddent 453,168 broches et 21986 mé
tiera,

Durant de longnes années, les filatures
ot les tissages de jute ont réalisé de gros
hénéfices, ma's 1a hausse du prix du jute
brut a fint par changer leur situation ot
cela d'autant plus que le charbon revient
trds cher dans ces pays. La France qui
comnte une quinzaine d'établissements
travaillant le jute, importe exclusivement
du jute brut, tandis que les autres pays
employant ce textile comme emballage
imnortent des Indes une certaine quan-
tité de tofles et de sacs en jute.

Bn Angleterre. les principaux centres
de la fahrication de ce textile sont Lon-
dres et Dundee; la dernidve de ces villes
compte A elle senle 107 ‘abriques, avee
278,141 broches et 13,704 métiers. N y a
en Allemagne 31 filatures de jute, en
Autriche-Hongrie, 22, aux Etats-Unis, 20,
en Ttalie. 13, en Russie, 10, en Bspagn-,
8, en Belgique 2 et en Hollande, 2.

Quant A la récolte de cette année dans
P'Inde, elle est particulidrement abhondan-
te. Dans la province dn Bengale oriental
et d’Assam, qui, pendant les cing dernid-
res années, a produit prés de 84 p. c. du
jute récolté dans les Indes britanniques,
2127930 acres ont 6té ensemencés cetfe
année. contre 2,666,081 acres en 190.-06.
Pour le Bengale, ces chiffres sont, cette
année de 932876 acres, contre 858.65714
I'an passé, soit pour chaque province, un:

tion de superticl
de 98 p. c. et 9.5 p. c. respectivement.

Les prix extraordinaires auxquels s'est
vendue, en 1906-1907, la matidre premid-
re n'ont pas été la seule cause ayant con:
tribué & l'augmentation des superficies

ées. Cet accrol nt aurait
sté de heaucoup plus fort si la récolte dn
viz de I'hiver 1905-1906 n'avait pas man-
gué en partie. Les conditions climatéri-
ques ayant prévalu en 1907, lors de V'en-
semencement ‘du jute, ont 6té trds favo-
rables & Textension de la culture de c*
végétal; les pluies, en effet, sont arrivées
juste & point. Un seul district a eu A
se plaindre A ce moment du manque de
plules, un seul autre de leur trop grande
abondance. Partout les semis ont pu
atre complétés avant la fin de juin. Cha-
que année, les insectes (erfanets et che-
pilles) ravagent plug ou moins les récol-
tes, mals, en général, ainsl que cela a en
len en 1907, lls disparaissent avec la va
nue de la mousson.

Bn julllet dernler. le marché de Dacea
détenait encore une assez forte quantité
de jute @0 A la récolte de 1906 et tout
porte & croire que, spéculant A 1a hauss?,
11 ne s'en solt pas encore tout A falt des-
salsl.

La récolte de 1907 aurait donné 'es
rendements sulvants: pour les provinces
dn Bengale, 17,869,500 quontaux contre
16,588,749 ouintaux l'an passé; 'Btat du
Cooch Behar, 148,400 quintaux. contre
143,148 quintaux en 1906, A ces quanti-
tés, 11 faut ajouter les parts, non encors
connues lors @e 1a publication du rapport,
de 'Inde septentrionale, de Madras et an
Népél, oul ont été, en 1906, de 19,062, 1,
915 et 90,632 quintaux respectivement.

Malgré tout, on ne saurait affirmer que
ces chiffres fassent prévoir la baisse,
étant donnée la nature, toujours trés spé-
culative, du marché du jute.—(Le Marché
Francgais).

LA FORMULE DE PAQUIN

La mort de Paquin, le couturier pari-
sien, rappelle sa formule: “Les prinel:
paux facteurs de la beauté féminine sont
I'unité et la variété. La beauté exige 14
co-existence de ces deux attributs, lo
premier pour la satisfaction des sens »t
lo second pour la satisfaction de I'es-
prit. T ¥ & une chose gue nous, coutu-
rlers, nous recherchons plus que toute
autre dans un corps de femme parfait, ot
c'est la ligne." .

Le véritable nom de Paquin était Isi-
dore Jacob. Sa nationalité fut la cause
d'une débat orageux & la chambre des
députés, quand la crolx de la léglon
A’honneur lul fut décernée au moment ol
la question anti-sémitique était & son
point culminant,
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“Une Excursion a travers
notre Magasin"

Une belle entrée, n'est-pas? Dés que vous
étes entré, vous vous trouvez dans le Dé.
partement des Indiennes et des Doublures,
qui est sous la direction de M. G. 8. Cleghorn.
1l semblerait qu'il y a un grand espace perdu
dans ces ailes de huit pieds, mais regardez

seulement la dimension des tables et pensez A

la g de march que cette
longueur de rayons, le long des murs ! Le fait
est que nous avons un stock plus considérable

que jamais auparavant.

Maintenant, nous passons par cette grande
porte (haute de 10 pieds et large de 15 pieds)
et nous entrons dans le Département des Co-
u;lnlm courantes qui est aussi sous la di-
rection de M. Cleghorn. L& sont tenues les

grises et blanch les cot dy

pour draps, les ginghams, etc., et comme vous
pouvez le voir, nous avons un stock propre,

frais,

Les bureaux privés et généraux sont aussi

sur ce

—du cbté du bati d

sur la rue des Ré t nous ne

pas que vous pourriez trouver ailleurs des bu-
reaux plus brillants ou plus agréables pour y
travailler—en fait, un nous a souvent dit que

ce sont les meilleurs de la cité.

Nous prendrons I'ascenseur ici pour nous
rendre au cinquidme &tage, et nous descen.
drons & pied. Vous remarquerez que la cage

de | est parf: a l'ép du
feu—portes garnies de feuilles de tdle, fenétres
en verre armé et toutes sortes de choses du
méme genre. L'ascenseur fait de 400 a 500
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voyages chaque jour-—ccll vous donnera une
idée du nombre d'acheteurs qul nous visi

tent.

Nous quittons I'ascenseur au cinquigme
étage, en face de la Salle des Echantilions —
vous savez que nous tenons une collection
compléte d'échantillons exposée tout le temps.
C'est une commodité pour 'acheteur qui est

pressé—il peut en finir trés rapidement.

Le Magasin des Caisses aussi se trouve dans
Ja Section Sud et nous tenons d’habitude envi-
ron un millier de caisses de diverses gran-
deurs. Non, nous n'en avons réellement pas
trop, car nous en employons de 40 a 65 chaque

Jour.

De l'autre cbté, dans |a Section Nord, vous
trouverez les Tapis et les Fournitures de mai-
sons, sous la direction de M. H. B, Tait. Clest
un stock trés considérable, n'estce pas? Des
jots de ces modéles de tapis nous sont consi-
gnés exclusivement pour le Canada—vous ne
pouvez pas les obtenir de toute autre maison.
11 est difficile de se rendre compte qu'il y a
seulement cing ans, ce Département occupait
un espace d'environ 18 x 20 pieds et n'était

pas encombré pour cela!

Maintenant, nous descendrons par 'escalier
au quatrigme étage qul est pris 2 la fois, dans
les Sections Nord et Sud, par notre Départe-
ment des Articles pour Mommes. Dans la
Section Sud, nous tenons notre stock de “ Ré-
serve " de sous-vétements et ainsi de suite, et,
dans la Section Nord, nous tenons ce qui est
connu sous le nom de Stock d'Expédition—ies

articles dont on a besoin chague jour.
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R quez | variété de — A
partir de la chemise blanche habillée jusqu'd
la chemise de flanelle de I'hnomme de chantier.
Vous savez que nous nous intitulons “La
maison de réassortiment de Montréal ” et vous

voyez que ce n'est pas un vain titre,

Maintenant, prenons encore [|'escalier pour
descendre au Département des Articles de

Fantaisie.

Toutes les Dentellies, les Articles
de Cou pour Dames et Enfants et les Accessoi-
res de Robes de toute espéce sont tenus au
troisiéme étage. Pour les Broderies en parti-
culier, nous en avons un stock immense :t
comme nous tenons ces marchandises en quan-
tités tellement fortes, nous pouvons les vendre
& mellleur marché que les autres maruhlndl}
de gros. M. W. P. Slessor s'occupe de nos in-

téréts dans ce Département.

Au troisiéme étage, dans la Section Nord,
vous trouverez les Départements des Bas pour
Dames et des Articles de Tablettes. Nous
avons mis en stock une grande quantité de bas
de couleur tan, cette saison, et nous nous at-
tendons & une demande active pour cette nu-
ance et, comme il y aura probablement disette
de gants de sole longs, nous avons acheté
aussi une bonne quantité de ces articles. Vous
vous rappelez combien il a été difficile d'en
obtenir I'été dernier. Cette longue rangée de
casiers sur le coté est pleine de bas pour Da-
mes et Enfants—Iles Bas, vous le savez, sont
une de nos Spécialités. M. R. Booth a charge
de ce Département, ainsi que des Articles

pour Hommes.

Nous prendrons de nouveau ['escalier et
descendrons aux Départements des Etoffes A
Robes et des Soieries, situés au deuxidme
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étage, dans la Section Sud. Remarquez I'éta-
lage de ces étoffes & robes sur ces petites
tables moblles—c'est touta-fait une nouveau-

té, n'estce pas?

Cette année, nous avons acheté plus d'étof.
fes A robes et de soieries de fantaisie que ja-
mais auparavant, et si vous étes sur le marché
pour des tissus de cette nature, nous pouvons
vous montrer quelques occasions. M. Albright,
notre acheteur européen, est également le gé-

rant de ces Départements.

Le deuxidme étage, dans la Section Nord, est
la demeure des confections “Invader”. Tout
I'ameublement, les rayons, etc, vous le re-
marquerez, sont finis en blanc—cela aide

beaucoup & I'éclairage.

La-bas, dans la grande vitrine, prés de la
porte, sont tenus des échantilions de toutes
les jupes que nous avons—ce n'est pas un
petit nombre. Nous éclairerons la vitrine de
maniére & ce que vous la voylez mieux. Le
verre blanc A la partie supérieure des grandes
portes en verre produit un joli effet, n'estce
pas?

M. Bert, Strachan a charge de nos Départe-

ments des Confections et des Fourrures.

~ - —
Comme nous avons déja vu le premier éta-

ge, nous drons dir au 1
C'est 14 que les caisses sont regues, ouvertes

et distribuées dans tout le magasin.

La salle du pouvoir moteur pour les deux

s & ma di et & p s se

trouve 13 également.
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A la partie antérieure du soussol du Sud
se trouvent les Salles d'Expéditions et de Fac-
tures—c'est absolument la place la plus affai-
rée de la maison, mals comme nos vingttrois
voyageurs sont en route, s'occupant des af-

faires de la Compagnie, il y a une bonne raison

& cette activité. Nous faisons toutes nos fac-
tures & la machine a écrire, feuille de vente
et facture ensemble—cela économise du temps

) A nous et & nos clients.

La-bas, dans la Section Nord, vous trouve-
rez la Salle d'Expédition pour la ville, od
¥ toutes les marchandises pour les clients de la

ville sont empaquetées, facturées et expé-

diées. Voue savez que nous nous faisons wun
devoir de faire de promptes livraisons et, dans
le cas d'ordres regus par lettre sp‘el.lomcn!;
nous insistons pour que les marchandises
solent expédiées le jour de la réception de

l'ordre.

Derriére la Salle d'Expédition pour la ville

., Vvous trouvez le stock des couvertures, des

tissus et fils de coton et des marchandises de

cette nature et |4 aussi est la voite o0 la

papeterie est tenue. La-bas, dans le coin &

% main droite vous trouvez le magasin au char-
bon et les grosses fournaises pour le chauffage

de la batisse.

N nous r 1" lier jus-
qu'au premier étage, et de 12 & la porte de

sortie. Au revoir,

e W, R. Brock Company (imited)

Montreal
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1 chapean “Merry Widow” en dentelle noire avee garnitu

ve formée d'une aigrette et d'une grosse rose rouge

CHAPEAU
“PALM BEACH",
MODELE DE

HARRY SAMUELS
& BROS,

NEW-YORK.

¢

—_——————
MODELE EN DENTELLE
DE LA MAISON
LORD & TAYLOR,
NEW.YORK.

Chapeau en sole grise avec ruche de malines et deux groe
oiseaux couleur taupe.
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Tout Homme Vendant des Marehandises Séehes

E 1 a droit a étre protégé contre les marchandises offertes sous un faux nom.
n

Nous savons et nous pouvons vous prouver que les

Sous-Vétements CEETHREY
Sont Réellement Irrétrécissables

Toute leur faculté i rétrécir leur est enlevée avant qu'ils quittent notre
manufacture, Il en résulte que vous pouvez garantir & chaque client a qui
vous vendez un vétement “ CEETEE” qu'il est irrétrécissable. Pas de
danger qu'il le rapporte. Il vous croira parce que le vétement sera une
preuve indiscutable de votre véracité. Nous remplagons tout vétement
“CEETEE” qui n’est pas ce que nous prétendons qu'il est. CEETEE
est fait en Gaze INDIENNE (pesanteurs moyenne et forte), en Soie et
Laine, en Worsted, en Laine d’Agneau et en Mérinos—chaque vétement
fait pour bien s’ajuster—et pour rester ajusté.

Les Sous-Vétements qui plaisent le plus

aux Femmes, aux Enfants et aux Bébés sont, sans le moindre doute, les
Sous-Vétements a Cotes Elastiques,
S’AJUSTANT PARFAITEMENT.

Cela n'est pas étonnant! Doux et Souples, s’ajustant £troitement an
corps, mais sans le serrer, ne laissant pas d'“‘endroits formant poche,”
avec une surface aussi douce que de 'édredon et ornés délicatement de
dessins 4 la mode, les Sous-Vétements a Cites Elastiques, s'ajustant
parfaitement, sont sans égaux pour le confort véritable.

Ecrivez Maintenant au sujet des Profits !

The C. Turnbull Co'y

of Galt, Limited
GALT - - - CANADA.
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TOQUE EN FOURRURE.
ORNEE DE ROSES
MODELE DE

HARRY SAMUELS
& BROS,

NEW-YORK

GRAND CHAPEAU EN DEN-
TELLE, NOIR et BLANC.
MODELE DE

HARRY SAMUELS
& BROS,

NEW-YORK.

——
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qargons M }-'cllas

Vingt-cing marchands de gros Canadiens fiennent des lignes complétes de BLOUSES NAZARETH.

Cela n'est toutefois pas surprenant quand on considére que la BLOUSE NAZARETH est sur le
marché depuis vings-et-un ans.

Il faut de la marchandise joliment bonne pour exister aussi longtemps que cela et rester en téte.
Quand vingt-cing marchands de gros conviennent d’une méme chose, elle vaut la peine qu’on l'examine,

HALIFAX, N. E.

W. & C. Silver
Smith Brothers

KINGSTON, Ont.
Maonee & Minnes

LONDON, Ont.

R. C. Struthers & Co.
Robinson, Little & Co.

MONTREAL

W. R. Brook Co. (Ltd.)
Creenshields, (Ltd.)

Hodgson, Sumner & Co. (Ltd)
Brophy-Cains, (Ltd,)

P Racine & Co,

ST. JOHN, N. B,
The Vassie Co (Lid.)
The London House Wholesale

Manchester, Robertson & Allwon
Soovll Bros. (Ltd.)

John Maodonald & Co.
Boatty, Kerr & Verner
Burton, Spence & Co. (Ltd.)
W. R, Brook Co. (Ltd.)
Cordon, Mackay & Co.
Denton, Mitohell & Duncan

VANCOUVER, C. A,
The Gault, Bro . Co.

WINNIPEG, Man,
R. J. Whitla & Co.
Croenshields Wostorn, (Ltd.)

CALCARY, Alta,
W. R. Brook, Co. (Ltd.)

O en es' votre approvisi

pour le pri ps ? Si vous n’avez pas encore placé votre ordre, vous courez des risques,

Nous f-bnquonl 1,000 donuinel de BLOUSES NAZARETH par jour ; malgré cela, nous ne pouvons garantir de

p aux

Le moyen le plus slir est de donner de bonne heure vos ordres d votre marchand de gros et les dates de livraison. Nous ferons

notre part.

Une quelconque des maisons de gros,ci-dessus vous approvisionnera.

Manufacture
a

Nazarath,
Pa. US.A.

E. H. WALSH & CoO,,
TORONTO ET MONTREAL
Représentants Canadliens

Nopihrt

350 Broadway, New-York.

J
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Bn l'année 1804, d'aprés ce gue racon-
te I'histolre, vivait en Angleterre, un

peintre nommé John Buckley, dont le tra-.

vail consistait & peindre des dessins, ou
plutdt un dessin, sur des parquets en bols
(ses efforts artistiques se limitalent en
effet & la peinture de grands losanges
noirs et blancs). Mals, un sérieux obsta-
cle s'opposait & son succds, ¢'était que Ja
peinture prenait trop longtemps A sécher,
ce qui était un inconvénient considérable
et parfois, causait des pertes A'affaires A
ses patrons. Dans les efforts qu'il fit
pour trouver un reméde & cet inconvé-
nient, Buckley imagina le plan de peindre
le dessin sur du canevas et de le lalsser
sécher avant de le poser sur le parquet.
1! mit son idée en pratique et, bien que
paturellement, le résultat fut grossier ra-
lativement au prélart d’aujourd’hui, l'idée
prit, et I'industrie du prélart en naquit.

La facilité avec laquelle la peinture sur
canevas pouvait étre accomplie, suggéra
une variété plus grande de dessins, et,
pendant quelque temps, des patrons dé-
coupés furent employés et produisirent
un trés bon effet. Puls, les dessins fu-
rent découpés sur des blocs, & peu prés
comme aujourdhui, et imprimés sur le
canevas.

C'est & Philadelphie que le premier pré-
lart fut fait en Amérique, en l'année 1807,
par un nommé John Dorsey, mais le pre-
mier marufacturier de quelque importan-
ce fut Isaac Macauley, qui reprit la pe-
tite boutique de Dorsey et ¥ fit des af-
faires considérables. Ce n'est que par
la plus grande habileté financidre et par
une haute compréhension des affaires que
Macauley réussit pendant plusieurs an-
nées & éviter un désastre financler, telle-
ment le prix de la manufacture était éle-
vé et si faible était la demande ; malis
enfin, en 1837, sa longue lutte fut termi-
née, et Thomas Potter, de Philadelphie,
acheta I'établissement qui était alors A
tué rue Spring Garden et connu sous le
nom de Bush Hill Oilcloth Factory. Cette
date marque 'établissement de ce qui est
maintenant la manufacture la plus an-
clenne et le plus vaste, pour la fabrica-
tion duprélart etdulinoléum en Amérique,
établissement qui occupe une surface
@'un peu plus de dix acres et qui com-
prend plus de 50 bAtisses. A cette épo-
que, le canevas employé pour le prélart
(le linoléum étant encore inconnu) était
tissé au moyen de lin cultivé en Pennsyl-
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vanie, et était encollé (procédé qui con-
sistait & remplir les interstices du cane-
vas avec une substance ressemblant & une
phte, avant de l'enduire d'autres couches
de peinture); ce canevas recevait une
premidre couche et était fmprimé A la
main, puls on le suspendait pour le faire
sécher naturellement. Cette méthode
lente rendait le prélart trés cofiteux, car
les manufacturiers dépendaient entidre-
ment des conditions de 'atmosphére pour
les résultats A obtenir. Le canevas ou
burlap était en feuilles de 60 pleds sur 21
pleds, et 11 fallait un an et méme plus
pour faire un morceau de prélart prét A
mettre sur le marché, Om e rendra
compte par 1a qu'il n'y avait que les gens
trés aisés qui pouvalent se payer un tel
luxe,

Cette méthode de fabrication du pré-
jart 4 la main continua A étre en vogue
jusqu'en 1865, époque ol de nouvelles
méthodes furent introduites pour I'en-
collage et le revétement de peinture des
marchandises; en méme temps, on em-
ployait beaucoup la chaleur artificielle
pour le h perfecti ta qui
eurent pour résultat de mettre les mar
chandises & la portée du public en géné-
ral. Vint ensuite I'invention du linoléum
en Angleterre, en 1868. D'autres perfec-
tionnements de cette industrie sont I'in-
vention de 1a machine & imprimer le pré-
lart et le linoléum, et d'une machine pour
faire le linoléum incrusté. Nous décri-
rons ces machines toutd-1’heure.

Pour ceux qui ne savent pas bien la

lif dans de grands vases montés sur des
trucs que l'on fait passer sur des foyers
ouverts en brigue; 1A, on fait bouilhir
I'huile pendant plusieurs heures, ou Jus-
qu'd ce qu'elle atteigne la consistance
voulue. On prend grand soin d'empécher
Ihuile de déborder, car un tel accident
aurait pour résultat um incendie. De
temps en temps, on agite I'huile, on em-
ploie un jet d'eau pour empécher le full-
de boulllant de monter trop haut. Toutes
les précautions sont prises pour circons-
crire le feu & un seul vase, sl le liquide
déborde et pour transporter le vase dans
un endroit & Vépreuve du feu, od le li-
quide peut briler sans causer de domma-
ges aux bitisses environnantes.

Aprés que huile a été parfaitement
bouillie ou oxydée, le procédé suivant
consiste A V'étendre sur de la toile. Cha-
que bitisse est remplie de pidces de toile
grossidre suspendues paralldlement, A
quatre pouces environ les unes des au-
tres, au sommet de la bitisse. On verse
I'hufle sur ces pidces de toile d'un cha-
riot monté de manidre & parcourir une
vole ferrée, et alnsi, une couche gommen-
ge est déposée sur le canevas. La tempéf-
rature de la salle est maintenue environ
a 165° F., de manidre & empécher I'hulle
de prendre trop rapidement une consis-
tance gommeuse, et pour assurer une dis-
tribution régulidre sur les diverses pidces
de canevas. Les pldces de canevas sont
alnsi enduites d’huile deux fois par jour,
jusqud ce qu'on obtienne une couche ie
T'épaisseur voulue. Au bout de quatre ou
cing \} les pidces de toile ainsl

différence qui existe entre le linolé ot
le prélart, nous dirons que, tandis que e
dernier est fait de burlap recouvert 4
nombreuses couches de peinture, le lino-
jéum consiste principalement en huile de
lin bouillie, pour I'amener & la consistan-
ce de caoutchouc, et mélangée avec des
gommes et du lidge en poudre; cette com-
position est roulée en une couche épals-
ge ,sur un fond de burlap.

Fabrication du linoléum

Avant d'aller plus loin, 11 est néces-
saire de dire que le linoléum se fait en
trois qualités: linoléum incrusté & car-
reaux en ligne droite; linoléum incrusté,
granulé, et linoléum incrusté et uni. Nous
décrirons d'abord le procédé de manu-
facture du linoléum incrusté de la plua
haute qualité. On fait boulillir 'huile de

enduites sont prétes & 8tre coupées.

On les fait ensuite passer dans une ma-
chine broyeuse. Cette machine se com-
pose de deux cylindres en acier uni, en-
tre lesquels les feuilles de linoléum sont
broyées en lanidres de la couleur da
beurre. L'huile ainsi déchiquetée enla-
nidres est ‘haudid

ée dans une b
avec de la résine et des gommes, et on
en fait de gros blocs ayant la consistance
du caoutchouc mou. On fait passer ces
bloes dans upe machine connue sous le
nom de “mélangeur allemand”, Celle-ci
écrase 'huile et la mélange parfaitement
avec du lidge en poudre et de la pulpe de
bols, et elle ajoute en héme temps le
pigment, pour donner la coloration né-
cessalre, La composition passe alors
dans une calandre qui en fait des feuilles
larges d’environ 18 pouces, et épaisses
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Fils de Soie en Bobine de Belding

Toutes les autres fabrications jugées d'aprés lui. Le
point culminant de la haute qualité du matériel, de

2 I’habileté humaine et de la machinerie moderne. Par
Le Odele T e du Monde conséquent, la seule Soie & Coudre A I'emploi de laquelle
q ’ .
les couturidres et les ménagéres peuvent se fier, de
I'Atlantique au Pacifique.

Fils de Soie

Fils de Soie pour Machines,

Cordonnets de Tailleurs pour

Boutonniéres,
Fils & Coutures pour Tailleurs,

Fils de soie en Bobine, 100 verges

et 50 verges,
Fils de Soie & Broder Lavables,

Fils de Soie & Crochet et & Tricoter,etc,

Fabrications Spéciales sur Commande.

MANUFACTURE DE MONTREAL

RUBANS DE BELDING

L'assortiment pour le Printemps comprend une variété compléte de Taffetas, Failletines, Taffetas
Satin, Gros Grains, Doubles Satins, Rubans Baby, etc., en Noir et Couleurs

Rubans Lavables, pour Vétements de Dessous. "

Notre Assortiment de Rubans de Fantaisie est complet, avec tous les dessins les plus nouveaux et
les derniéres Nouveautés,

Rubans en Velours Noir, dans toutes les largeurs,
Nouveautés Imprimées pour le Commerce de Piques et des Fétes.

Nos voyageurs vous visiteront bientdt. Correspondance cordialement sollicitée, FEchantillons et
Prix sur demande. Nos valeurs sont les meilleures qui Aient jamais été offertes au Commerce,

BELDING, PAUL & CO., Limited

MANUFACTURIERS DE SOIE

232 RUE McGILL, MONTREAL
Succursales au Canada : TORONTO WINNIPEG VANCOUVER
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.. les Mouveautés

N E manquez pas de comparer nos valeurs en fait de RUBANS avant

de placer vos ordres uilleurs. Nous tenons les stocks les plus con-

sidérables et les mieux assortis au Canada. Vous pouvez compter

? E (éo; sur notre habileté pour vous fournir tout ce qui vous est nécessaire

durant la saison entiére. Nous offrons DEUX NUMEROS SPECI-

AUX EN TULLES. Ecriveznous pour échantillons. Ils sont dignes de

4
votre attention.

==== Nous sommes des spécialistes en ===
MODES, SOIERIES ET DENTELLES

Debenbams (Canada) Limited

MoNTREAL ; ToronTO
18 RUE Ste-HELENE ' COIN DES RUES Bay eT WELLINGTON

Cape Town Bruxelles Boston Sydney
Johannesburg Lyon St. Etienne

Ee be Nbam & ¢0. { Paris New York  Melbourne

St. Paul’s E. C. Lonxpown, Wimpole St., W.
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J \
Konig & Stuffimann
MONTREAL
i, LE 25 JANVIER s

Nos © et 11, Carré Victoria

Le plus grand Assortiment
Hu Canada de

Dentelies ¢t Broderigs
BAS STERLING L.

La marque de Bas “STERLING L." est la marque par
excellence dans toute I'étendue du Dominion. Elle se vend
plartout et donne partout Satisfaction aux marchands et a leurs
clients.

Les Bas de dames, d'hommes et d'enfants pour le commerce
du printemps sont actuellement en stock.

Les Voyageurs de la Maison sont de nouveau sur la route
avec un assortiment complet des échantillons de tous les
départements. :

.

|
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d'un huitidme de Ces feullles, ten

dis qu'elles sont A consistance

pouce
gommen
go, ressemblant un peu 4 celle du masti
quand il est ramolli pour qu'on puisse |
la machine

sont placées dans

Cette machine est munie le
la forme aux

travailler

& incruster
matrices correspandant pour
diverses formes du dessin. Elle est pour
séparée pour chagué

vue d'une matrice

Ces matrices opérent simultar

couleur
différentes for

étamper les
respective et pour

ment

mes, dans leur couleur
i position

pour
jes ajuster dans le convenab
sur le burlap préparé
derridre

Les matrices sont
I'autre, et opd

arrangées l'une
sur leur portion

indépendemment
ap, Cf

rent

dernier étant
aprés

respective de bur
ganimé d'un mouvement er
chaque opération des matri
la matrice suivante regolve
Les matrices
hydraunligue, et
suffisante pour que Ies
purlap. Cette ma
jmportant su

avant

ces, pour que
la teinte qu

lui convient gont mues par

Ja pression
quune
teastres adhdrent au
chine constitue un progrés

n'exercent

pression

autrefois pour

Comme on It

jes méthodes employées
faire le linoléum incrusté
faisait autrefois, les te gsdres ou petits cu
es individuellement sur les

bes, sont placé
s A la main

matrices variées et arrangée
Bvidemment

gur le burlap. la machine A

incruster réduit matérie llement
exigé pour cette opération Cette machin
a 6té inventée par la Thomas Potter Co.
qui a pris un prevet pour son invention
e de son espdce au monds

le temps

et c'est la seul
gn sortant de la machine & incruster, le
marchandises passent
hydranlique, ol aprés avoir 618
tées avec soin, pour re mplacer les piéces

gOUS une press

ingpe

de mosalque brisées, on réparer tous les
défauts qui peuvent exister, elles sont
soumises deux fols ensuite 2 une pres
glon de 8,000 livres par pouce Carré

Cette pression formidable fait de la com
position un tout homogeéne, sans couture
et sans aucun joint. Aprds cela, les mar
chandises sont transportées & la chambre
de chauffage (chambre munie de centai
nes de riteliers ayant une longueur de §
pleds et arrangés I'un au-dessus de 1'au
tre, et & huit pouces environ les uns des
autres), et on laisse 1a les marchandises
soumises & une température d'environ
145° F.,
nes, jusqu'd ce qu'elles soient séches. Ce
procédé rend le linoléum excessivement
résistant et tique et lui
qualité de dur
leuse. Aprés une inspection finale, pour
découvrir tous les défauts qui peuvent ex

re ou cing semai

pendant q

donne une

qui est presque merveil

ister, les marchandises sont étampées et

préparées pour I'expédition

Le burlap employé dans la fabrication
du linoléum et du préart est importé do
Dundee, Bcosse. Dans la préparation du
burlap pour le linoléum, on le fait d'abord
passer dans une machine qui dépose sur
1ui une couche de peinture rouge; puis, le
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chauffage,

burlap passe dans une salle de

haute de 65 pleds, od on suspend au
plafond et ol on le laisse passer une nuit
A une température d'environ 150 F

Linoléum incrusté et granulé

Dans la fabrication de ce genre de 'l
noléum, au lieu de convertir en feullles

In mélangeur al

lo matériel & sa sortie

mand, on le fait passer dans une machine
connue sous le nom de grattolr, qui le ré
duit & une forme granulée La matiére

granulée est alors placée dans un tamis

animés d'un mouv

oll une série de bre

ment de révolution battent la maitdre ¢

la font passer A travers un grillage Cette

composition est semblable A celle em

ployée pour la meilleure qualité de lino

léum, bien qu'elle lul soit un peu inférien

Section du département des
faits les dessins et les

re, mais la méthode de manufacture rend
le produit fini beaucoup moins cher, bien,
qu'en méme temps, elle lui donne une qua
lité de durée inférieure & celle du linolé
um de la mellleure catégorie Les des
sins ordinairement cette
d'une
former
plaque portant des

employés pour
qualité de linoléum se

losanges arrangés pour

composent
série de
divers modales. Une
forme de
ayant quelque peu l'apparence d'un treil-
, est employée comme moule, & travers
lequel la matidre granulée est tamisée et
tombe sur le burlap préparé. Pour sépa
rer les diverses couleurs et les distribuer
dans leurs losanges respectifs, tel qu'l!
est exigé par le modéle, une série de bas
sines sont placées sur le moule, chaque

perforations en losanges et

étant d'ouvertures de

treillages qui correspondent avec

Lassine pourvue
les ou
vertures da moule, lesquelles dolvent r2
granulée d'une couleur

cette couleur a

cevoir la matidre
Aprés que
moules, une autre

particulidre
6té tamisée dans les
comme un ga

ainsi

bassine est mise en place

barit, pour la couleur sulvante, et

de coulen

de suite, suivant le nombr

désiré Aprés que tout le moule a été
CANEeVASs, n
arrange

soumet

souldéve du
inoléum granulé
patron désiré, On le

rempli on
laissant le
suivant le
ensuite & l'action d'un
lique
crusté de la

pression hydrau
cas du linoléum In

comme dans l¢
qualité, et on
La différence 3o
denx

mellleure
comprime sur le burlap
méthode de manufacture entre les

digne Dans

qualités est remarque

planches a graver, ol sont
planches d'impression.

le cas de la meilleure qualité, la compo
gition du lnoléum est d'abord passée an
rouleau, pour en faire des feullles soli-
des, avant de les étamper, et on la com
prime dans le burlap, sous l'action de Ia
chaleur, pendant que cette matidre est en-
molle et cohésive. Dans le cas du
genre incrusté et moulé, la matidre est
granulée sans la passer au cylindre, on la
soumet ensuite & la pression hydraulique,
ce gui produit une texture d'une mnature
grossidére et plus ouverte, et par consé-
désagréger beaucoup
plus. le linoléum moulé peut étre dis-
tingué facilement du linoléum incrusté
A carreaux en ligne droite par les bords
échancrés de son dessin. On estime que,
sl une pidce de linoléum incrusté et mou-

core

quent pouvant se
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Manufacture, rue St-Patrick, St-Paul, Montreal .

"™ Mount Royal Spinning Co.

Montreal, P. Q. g

Président : Directeur-Gegant :

Wm, C. NcINTYRE. W. T. WHITEHEAD.

v

Filature de Coton, Blanchisserie

et

Ateliers d’Impression

La Mount Royal Spinning Co., a le plaisir de faire savoir
au Commerce que ses constructions sont terminées et
que sa machinerie est en voie d'installation. La Mount
Royal Spinning Co., sera sur le marché avec ses produits
vers le milieu de 1908,
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}é dure cing ans sur un plancher donn®

'autre qualité durera vingt ans

Linoléum ordinaire et imprimé

Dans la fal du linoléum ord
naire et imp emploie du burlap
préparé. La compo est appliquée aun
burlap en la falsant passer en e mé
temps que que le burlap entre 1€s eylin
dres d'une grande calandre mes t 160
pouces de longuenr ¢ gant 15 tonn
chacun, La qualité € I'épal ir des Aif
férents nres sont régularisées DAar A

existe ent es cylindres

distance qui
Aprés avoir passé dans la calandre lé

Machine a vernir.

]a composition est at
chauffe

gous une

purlap recouvert de

tiré dans la salle de ol 11 reste

piusieurs jours températur
partie 42
mais

imprimé ¢

Une grande
le quelle

d'environ 160° F
ce linoléum est vendue e
le linoléum qui doit
lle d'impression, ol on

btre
transporté & la sa

dans une machine qui

le fait passer
en couleurs

d'une machine @

étampe es dessins voulus

L/invention impres

glon pour € linoléum est un des progrés
les plus importants de cette industri
Beaucoup d'expériences furent faites dan

ce sens, mais o

machine & impression et a grande vitesse

fut construite et cette machine fut ins

Potter Co.
machine
s'en sert
fait aucun

peut

18 pouces du dessin
chaque
24 verges carrées par minute
clen systéme
hommes

imprimer

duit approximativement

La toile cirée traverse une cuve

n'est qu'en 1892 qu'une
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tallée dans 1'établissement de la Thomas

A Philadelphie, Pas. Cetle

remporte de tels succes quon «

aujourd'hui qu'on y all

matériel. Ell

c¢hangement
imprimer de trols & neuf couleurs

et imprimant environ
Avec 'an

impression

d'impression & la main deux

travaillant ensemble pouvale nt
environ 150 verges carrées pa
chaque machine pro

8,000 verges car

ur. Maintenant

de vernis placée
ensuite dans I'appareil de chauffage.

rées par jour, en faisant le travail de plus
de 100 hommes

En quittant la mac hine d'impression,
leg marchandises passent dans un appa
reil de chauffage, ol elles sont laissées
sous une température d'a peu prés -46°
F. jusqu'd ce qu'elles solent parfaltement
sdches et prétes pour le marché, Sous
ce rapport, on peut mentionner une autre
qualité de linoléum connue SOUS le nom
de “tapis de lidge” Comme le nom l'in
dique, ce genre de tapls est fait d'une
composition de linoléum avec une propor
tion beaucoup plus grande de lidge, et on
lui donne une plus grande épaisseur qu'au
linoléum ordinaire.

relégué presque

mais peu 4 peu
e heauncoup

aujourd’hui on le

dans les
galons, dans les hopitau
dans les salles & manger

colleges

I'emplol du linoléum était
entidrement aux cufsines

Autrefois

aux vestibules des maisons privées

son utilité admirable fut

connue et appréciée, ¢

plus

trouve sur les ponts

lle travaille sur une sirface d'environ 120 gog navires de guerr modernes de ton
erges carrées en une seule fols, faisant :
verges Carre n une seule fols, falss tes les nations, des steamers, des ba
jlelne largeur A
pieil ot teanx de plaisance de toute deseription

automobiles, dans les Wagons
x et sanatoriums
les cafés, lps

ot les écoles du dimanche; ed

fait, ses usages sont trop variés pour les

énumérer

dans la machine et passe

Fabrication du prélart

Le burlap employé 4 la fabrication du
prélart passe d’abord dans une machine
d'encollage qui lui applique une substan-
ce pour remplir ses interstices et pour
rendre sa surface apte & subir le procédé
de préparation qui suit, Aprés ce procé-
dé de préparation, on fait sécher le bur-
lap dans une chambre de chauffe, et il
est alors prét A recevoir des couches de
peinture rouge. Ces couches (de troia

A cing, suivant la qualité du prélart qui
doit étre fait), sont appliquées par une
machinerie, le burlap passant sous ume
Jame métalligue dont la position est ré
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AU COMMERCE

TOUTES LES INDIENNES

vendues par les principaux Importateurs en Gros
et portant la marque ou I'étiquette ci-dessous sont

GARANTIES

The Calico Printers’ Assn., Ltq,

Manchester, Angleterre,

comme étant leur

Qualité “CROWN?” Standard

de DRAP, qui ne CHANGERA PAS de saison a
saison. Aucune autre qualité ne portera
cette marque.

Représentant au Canada: J, E, BIZZEY, 78, rue Bay, Toronto.
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Une des énormes presses hydrauliques employées dans |a fabrication du linoléum incrusté.

{ distribue la pein suivante. Cela fait, on fait passer le bur maniére et avec la méme machinerie que
m Y gularisant la lap préparé dans une machine polisseuse pour le linoléum Aprés I'impression l2
matériel est de nouveau mis dans I'appa-

glée
ture
quantité Aprés ague couche, la mMAar qui rend sa surface unie et préte pour
Le procédé d’impression du reil de chauffage, pour ¥ sécher, puls

chandise arriv Jle de chauffe impression

et est séchés avaut e oir la couchs deasin sur le prélart se fait de la mémc porté & une machine de vernissage, ol

Tables d'inspection ol les marchandises sont examinées avec soin pour y découvrir les défauts de fabrication avant de les
préparer pour I'expédition.
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Nous Désirons Remercier

nos Clients pour leurs faveurs durant l'année dernitre

e Souhaiter o
@Ane Saison Prospive
en 1908,—

Nous espérons offrir au commerce une ligne plus compléte et plus moderne

que jamais pour lautomne prochain, comprenant :

FOURRURES de toutes descrlptlons
CHAPEAUX, CASQUETTES, GANTS,
MITAINES, ETC. . . .

Nos lignes de réassortiment de Chapeaux, Casquettes et Chapeaux
de Paille pour le l’rintemps vous plairont tandis que pour livraison
immédiate en

FOURRURES

nous serions heureux d'avoir de vos nouvelles si vous en avez besoin.

* ECRIVEZ-NOUS UN MOT.

Swift, Copland & Co., Limited.

MONTREAL.




Fabrication des toiles cirées

plusieurs couches d'une composition for
mée d'huile de lin et de kaolin, avec les
donner la

ingrédients nécessaires

désirée

pour
couleur On fait alors passer e
matériel dans un appareil de chauffage
pour y 8tre séc hé aprés cliaque couche
Quand les diverses couches ont été ap

pliguées, les marchandises passent par

Section du département ol I'on
fait boulllir I"huile.
L'huile de lin y est amenée par
ébullition A& consistance

de gélatine.

semblable & celle employée dans la ma
pufacture du papler de tenture et des
dessing

cotonnades. Les gsont disposés

sur des cylindres recouverts de cuivre,
chaque cylindre portant une certaine cou
leur et une partie du dessin . La dernid
re phase de l'opération consiste & faire

passer le matériel dans une machine A

vernir, puls dans la chambre de séchage,

la base des toiles cirées est du coton une machine polisseuse qui enléve toutes
Les rouleaux de coton passent d'abord les rugosités de leur surface. La machi o on le lalsse pendant 24 heures, et il
dans une calandre, puis on leur applique ne & imprimer est une presse & cylindres, est alors prét pour le marché

——:—‘—___———_—_———_
Une des calandres. Cette machine pése environ 80 tonnes; les cylindres ont une longueur de

160 pouces.
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Systéme Patenté de Gardes-Robes “Weir”

C

D

Pour la Manipulation Economique et Scientifique des

Confections pour Hommes et Femmes.

Section de Magasin Moderne muni de notre Systéme.

Ce systéme, le plus p.atique qui soit connu, tout en donnant & votre

magasin une élégance particulidre et un plus grand espace, préserve vos
confections contre la poussiére et la détérioration produite par le séjour
dans le magasin. Cet avantage considérable vous sera d’une grande valeur.

LISTE DE PRIX
ET CATALOGUE
SUR DEMANDE.,

WEIR WARDROBE Co. oF CANADA Limitep

BUREAU PRINCIPAL ET MANUFACTURE A MOUNT FOREST, ONT.
MANUFACTURE AUX ETATS-UNIS, . MASON CITY, IOWA.
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DECOUVERTE D'UN NOUVEAU LIN
AU BRESIL

Une révolution est annoncée dans 1'in-
dustrie de la toile, & cause de la décou-
verte, au Brésil et dans quelques-unes
des vastes plaines fertiles de I'Amérique
dv Sud, d'un nouveau lin, dit “New York
Tribune”’. La nouvelle plante est connue
sous le nom de lin du Brésil. Sa culture
pratique a 6té entreprise dans certaines
plantations expérimentales, dont la plus
remarquable est & Bea Vista, dans 'état
de Rio de Janeiro. Cette culture a 6té
commencée avec l'alde du gouvernement
a'état; elle a €€ continuée et la plante 2
sté developpée a un point tel qu'on peut
dire, sans I'ombre d'un doute, que la nou-
velle fibre est un succds et que son influ-
ence se fera gentlr immédiatement dans

" ]a manufacture de la tolle.

Des maisons de Grande-Bretagne ont
déja pris des contrats, & un taux profita-
‘ble, pour le produit des plantations déja
établies. Une de ces plantations & Re-
delro, posséde une superficie de 500 mé-
tres carnés (598 verges carrées), ol la
nouvelle plante est cultivée, et celle le

Bea Vista aura bientdt une guperficie de
plus de 2,000,000 de métres carrés (494
acres).

Le lin du Brésil est une plante qui at-
teint, en quatre ou cing mois, une han-
teur de douze & dix-huit pieds et qui res-
semble au chanvre par son apparence gé-
nérale. On prétend que ce lin a des
avantages spéclaux sur 1e lin d’Burope et
autres plantes 2 fibres similaires. 1
est absolument vigoureux, résistant égal >
ment bien & 1a gécheresse et aux pluies,
ge comportant aussi bien dans un 8ol sec
que dans un sol humide et n'étant pas at-
taqué par les insectes ou le mildew. n
ne demande pas de soins spéclaux aprds sa
plantation et arrive si rapidement A ma-
turité qu'on peut obtenir une récolte trois
mois aprés les gemailles, et que trois v
colteg peuvent étre faites dans une an-
née. On peut cultiver cette plante sur
les vastes étendues de terre actuellement
@ peun prés productives, en t
d'un capital relativement faible. Sa fibre
a toutes les qualités nécessaires exigées
pour l'emploi & un tissu de haute catégo-
rie—force, finesse, flexibilité; elle peunt
se blanchir et se teindre et la plante peut
otre employée A certains usages indus-
triels.

. La plante sauvage fournit une fibre ex-
cellente, mais la fibre de la plante culti-
vée est plus fine et plus longue; sa lon-
gueur est beaucoup plus grande que celle
de la fibre du lin d'Burope ou du chanvre.
Elle est, en vérité, si longue qu'on doit
la couper avant de I'employer au tissage.
Des expériences faites dans le but d'é
prouver sa force ont montré que le lin
d'Europe se brisait sous un poids de 154
livres, le chanvre sous une tension de
29 livres et la fibre du Brésil A, sous un
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poids de 19.8 llvres, la fibre B sous un
poids de 22 livris et la fibre C sous un
poids de 26.4 livres.

La fibre du Brésil comporte trois gros
seurs: la plus fine correspond au meilleur
lin; da seconde au lin plus grossier et la
troisidme au chanvre européen. La fibre
de la nouvelle plante produit donc de li
toile fine et de la corde solide.

Le résidu de la plante est de la celln-
lose de haute qualité, convenant parfaite
ment, dit-on, & la manufacture de papier
fin & écrire, la blancheur et la netteté de
la tige de la plante stmplifiant le procéds
de manufacture. La fibre peut étre blan-
chie et teinte. Les échantillons teints ont
une apparence lustrée et soyeuse.

La culture actuelle du nouveau lin es:
principal t expéri 1 La meil
leure @&pogque pour l'ensemencement est,
dit-on, le mois de novembre gui corres-
pond au mois de mai des climats plus
septentrionaux. On prépare le sol en sen-
tembre (mars) et octobre (avril) et on ie
partage en deux parties, I'une relativ2-
ment petite pour la germination des grai-
nes, l'autre pour la production industriel-
le. Les graines devraient étre préparées
plus tot, si possible, et on séme 25 graines
par métre carré (107 pleds carrés), don-
nant ainsi & la plante, pour se dévelop-
per, plus d'espace qu'on n'en accorde & ia
fibre, laquelle exgle 100 graines par mi
tre caréé. L'ensemencement fait alnst
d'une maniére serrée, la plante se déve-
loppe avec une seule tige qui n'a pas as-
sez de place pour donner nalssance & des
branches. la fibre ainsi produite est plus
fine et plus soyeuse,

lLes plantes cultivées pour leur fibre
doivent 6tre taillées avant la floraison.
Il leur faut environ trois moig pour at
teindre une hauteur convenable — dix
pleds. On coupe les plantes & quatre
pouces environ du sol; elles poussent im-
médiatement de jeunes branches qui pea
vent ftre taillées de la méme manidre,
forgant ainsi une nouvelle végétation.
Par ce procédé, on obtient de plantes s2-
mées en novembre une récolte en févries,
juin et octobre, mois qui correspondent a
ceux d'aoft, de décembre et d'avril des
climats du nord. Aprés la récolte, il est
nécessaire d'extraire les racines et de
préparer le sol pour de nouvelles semal -
les. Qand les plantes se dsveloppent, 1l
faut débarrasser le sol des mauvaises her-
pes. La quantité de fibre produite varie
avec les diverses récoltes. Des expérien-
ces ont démontré que la premidre récolt?
sur 100 métres carrés (1194 v. carrées),
donnalt 440 livres de fibre nette et 350 de
fibre plus grossiére; la seconde, 270 ii-
vres de fibre nette et 1,780 de fibre plus
groissidre. La troisidme récolte est en
moyenne moitié de la seconde. La pro-
d'une de 100
(119% verges carrées)

Bt 1

meétres carrés

plantée en lin de Brésil est donc d'envi-

ron 845 livres de fibre fine et de 3,020
livres de fibre grossidre, avec quelque
chose comme 5,000 livres de racines fi-
Lreuses et de déchets convenant & la fs
brication du papier. En multipliant ces
nombres par 40, on a pour la production
tetale d'un acre de terrain, 154,600 livres
de fibre des deux catégories, pour la dis-
position de laquelle les entrepreneurs ac-
tuels ont un contrat de $200 or par tonne.
Ce rapport de $15,400 par acre est basé
sur le prix local du produit, qui est d'en-
viron 15 cents or la livre pour la br»-
nilere qualité et 7 cents or pour la deuxi>
me qualité.

On pense que la demande pour les d4-
chets de la plante, pour la fabrication du
papier, sera . De la hinerie
pour D'extraction de la fibre a été impor
tée d'Europe. Les plans actuels ne com-
portent que la production de la fibre brute
pour 1'exportation, bien que la culture de
lo plante puisse avoir pour résultat finsl
I'établissement au Brésil d'une grande
industrie manufacturidre, quand les con-
ditions commerciales justifieront une telle
entreprise. La production de la fibre de
12 plante du Brésil a été breveté aux
Ftats Unis. On ne salt pas encore si la
plante peut étre cultivée avantageuse-
ment, sans qu'elle soit sujette aux ge-
lées, dans la portion sud de I'Amérique
du Nord et les réglons de la cote du Pa-
cifiqgue. Une enquéte sur les conditions .
de cette culture semble favorable et unc
nouvelle industrie ac 'role sera probable-
ment établie aux Bta .-Unis.

——e

PANTALONS PLISSES

La plus grande révolution qui se soit
peut-btre jamais produite dans le style
ou la forme de vétements portés par les
hommes est celle qui eat lieu dans la
forme des pantalons vers la fin de 1'an-
née 1826. ('6tait, semblait-il, & qui por-
terait le pantalon le plus large A partir
du genou jusqu'en haut, formant le plus
de plis et 6tant le plus étroit en bas, Ces
pantalons éa‘ent formés de bandes trés
étroites et quelques-uns avalent de huit
A dix plis de chaque coté de la bande.
Iis étatent coupés plus longs de un pouce
A un pouce et demi que la mesure ot for-
malent des plis en bas, quelque chose
comme une vieille tige de botte molle; et
rien ne déplaisait plus A& ceux qul por-
talent ces pantalons de voir ces plis dis-
paraitre. Larges comme 11s I'étalent, ces
pantalons n'étalent pas auss] faclles A
couper qu'on pourrait se le figurer.
Quand ils étaient bien taillés, ils avalent
an certaln alr reconnu que peu de cou-
peurs pouvalent produire.

Il y a aujourd’hul, autant de chances

tion de fait, Il y en a davantage.
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‘* Compliments de Nouvel An

A NOS CLIENTS ET AMIS

Nous offrons nos meilleurs Sou-
haits pour la Nouvelle Année, et
nous avons confiance que 1908
verra I'accomplissement de beau-
coup de nos souhaits. . . . . . .

Lalfllaison
des Dentelles
du Canada

Kyle,
Cheesbrough
& Co.

93 rue St-Pierre, '
Montreal
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« Le méme choix attentif, qui a fait de nous la Maison des
Dentelles du Canada assure un sucods encore plus grand en
1908, Les ordres pris d'avance pour toutes les fabrications
de Dentelles ont été les plus considérables dans notre histoire.
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L'ENTREPOT DES DEN

Nous offrons des marchandises plus nouvelles et en plus grande quan-

tité que jamais auparavant, dans tous les départements.
—Ces lignes sont dignes de votre examen sous tous les rapports.—
Dentelles Rideaux de Dentelle
Voiles Cols
Soieries Etoffes a Robes

Nous sommes préts a vous montrer ces
articles en tout temps quand vous passerez.

KYLE, CHEESBIROUGH & CO.

Edifice Ashdown.

v et e, MONTREAL, 93, rue St-Plerre WIRNIPES

ELLES DU CANADA
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3¢ of (Oanada

9 C'est l'originalité et le style de nos lignes qui procurent
les vgntes. Chaque marché a été mis a contribution pour
fournir quelque dessin frappant ou quelque modéle attrayant.

— Tout est prét pour votre examen, —

\ ' .
Tissus Lavables  Garnitures pour Robes

Nous pouvons
Vous montrer notre assortiment immense mieux que not 8 ne FOUV(NS VOus en parler,

b g | d - 0 .
Bas Queen’s Gate Lignes Confectionnées

Articles de Tablettes Mouchoirs

Notre personnel nombreux de vendeurs
est & votre service.

ANGLETERRE, 35, Milk St., London.
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Votre Département des BLOUSES EN LAWN est un
' de ceux qui vous rapportent de bons profits, si vos

haté +

bl sont corr

Nous fournissons 4 un grand nombre des Départe-

a

ments de Blouses qui ré le mi auC
les BLOUSES RAINBOW, et elies se vendent.

Si vous comparez nos valeurs et nos styles a
d’'autres, nous ne discuterons pas votre décision. En

fait, nous sentons que nous aurons votre ordre.

Livraisons faites &4 la date promise.

Blouses
en Lawn
Rainbow

Distributeurs en Gros:

KYLE, CHEESBROUGH & CO.,

93 rue St-Pierre - - MONTREAL
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Sous-Veétements
de Watson

| + QUI DURENT . |

Au Commerce de Detail du Canada.

MESSIEURS :

Grice A la d de croi rapid t pour nos
marchandises durart les cing ou six derniéres années, nos
affaires ont pris un dével si phé 1 que nous

avons eu de la peine & y faire face, mais maintenant nous
avons le plaisir de dire qu'au cours de l'année derniére
nous avons fait construire une nouvelle manufacture A

Brandford.

Cette nouvelle facture a é ses opérations
le premier Octobre et nous sommes heureux de dire qu'elle
foncti i t & sa plei ité. Avec des faci-
lités aug é nous & méme d'assurer A nos
clients des valeurs meilleures et des expéditions promptes,
car ch facture sera ée entiér t aux

lignes qui lui sont particuliéres. Cette année, 1908, nous
serons & méme de prendre tous les ordres et de garantir de
promptes livraisons et nous avons confiance que le’com-
merce attendra pour voir notre assortiment complet d'é-
chantillons pour I'Automne qui sera sur le Marché en Janvier.,

Adressant A tous nos amis les compliments de la Saison,
nous demeurons

Vos dévoués,

The Watson Manufacturing Co. Limited,
Paris, Ontario, Canada.

AGENTS:
McCLUNG & BURNS, A L. GILPIN, J.A. MURRAY, BRYCE & CO.
Toronto, Ont. Montreal, Que. Bussex, N, B,

Winnipeg, Man
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ARLII(S'

NOTRE DEPARTEMENT AGRANDI CONTIENT
TOUT CE QUIL Y A DE NOUVEAU EN

Wiltons Axminsters
Bruxelles Tapestries
Carrés Nattes

Tissus pour Nattes
Chinois et Japonais

Linoléums Prélarts

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL

GREENSHIELDS WESTERN LIMITED GREENSHIELDS & CO., LIMITED
WINNIPEG, Man. VANCOUVER, C. A,




|

TISSUS ET NOUVEAUTES 61

TOILES

En raison de l'augmentation rapide des affaires dans ce département, nous avons
agrandi I'cspace qu'il occupait auparavant. Le départment “L” est maintenant situé au
quatridme étage, avec trois fois plus d'espace pour étaler le stock le plus considérable de
Toiles que nous ayons jamais tenu. Malgré 'angmentation énorme des prix des Toiles de
toute catégorie nous sommes en mesure d’offrir de nombreuses lignes A des prix trés serrés,

g NOTRE STOCK ABONDE EN

Toiles pour Nappes, Créme, Blanchies et de Couleur

Toiles Damassées Serviettes
Sets Damassés “H.8."
Toiles & Bssuie-Mains “Orash’, Toiles a Verrerie.
Doilies, Ete.

TOILES DE FANTAISIE, Fabrications Irlandaise, Mcossaise, Autrichienne
et Japonaise.

HEssuie-Mains a4 Franges, Ourlés et “A.8."

MOUCHOIRS

Ces marchandises se trouvent maintenant dans le Département des Toiles, ot un
assortiment trés considérable de Mouchoirs Ordinaires et de Fantaisie est tenu. Nous en
offrons de trés grand nombres, A des prix bien inférieurs A ceux d’aujourd’hui.

ot A2 L }Jas. & Thos. Alexander, Ltd.

AU CANAD. D - o
A_DE | Manufacturiers de Toiles, DUNFERMLINE, ECOSSE

Greenshields Limited

CREENSHIELDS IIIT.I‘I: LMITED MONTREAL mmﬂm : Iug..lfmmn
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Artlclcs pour Hommes

mnN—<mIO

VOO XxXCxrm

Tous les marchands entreprenants savent que les marchandises portant
la marque de commerce ci-dessus ne sont pas surpasséés pour la QUALITE,
le STYLE et la VALEUR.

Nous sommes bien approvisionnés dans toutes les principales lignes pour
I’Automne, qui comprennent:

Chaussettes Cravates
Sous-Vétements Gants
Parapluies Bretelles, etc.

3333393 I ICEECEEEEE EEE

GREENSHIELDS LIMITED

GHEENSHIWE’I;‘I:SIP::.S:EAR“'f LIMITED M o N T R EA L IIEEIVS:;&I:.:E:'G:'.‘I.JI"!B
—_—
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REGISTERED REGISTERED

AU COMMERCE.

Nous avons beaucoup de plaisir 4 annoncer au commerce
que nous avons conclu des arrangements avec les manu-
facturiers des

SOUS-VETEMENTS
DE LA MARQUE

(ENREGISTREE)

HEALTH

bien et favorablement connue, pour avoir le contrdle ex-
clusif de cette marque.

Nos voyageurs offriront bient6t un assortiment complet
d’échantillons pour 'Automne et 1'Hiver.

Cela vous paiera de les examiner avec soin et de vous
faire inscrire sur la liste des marchands entreprenants qui
vendent cette marque populaire. é

Nous tiendrons en stock un assortiment complet de toutes
les principales qualités.

GREENSHIELDS LIMITED |

MONTREAL

Seuls Agents pour le Canada

Creenshieids Western Limited, Winnipeg, Man.
Creenshields & Co., Limited; Vancouver, C. A,

REGISTERED

REGISTERED
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Le Public connait la “CRAVENETTE” de PRIESTLEY
B L

La “CRAVENETTE" de PRIESTLEY est le résultat d'un Procédé, ce n'est'pas un Drap.

Et elle est appuyée d'une garantie aussi bonne que toute garantie qui ait jamais été
donnée depuis 1'époque d’Adam et Eve. Aucun argument de la part du vendeur au
détail n'est exigé pour vendre un

DRAP « CRAVENETTE"” ou un VETEMENT fait de ce Drap.

Tout honnéte manufacturier de vétements peut faire mettre & 1’épreuve de i'eau ses
propres étoffes par le procédé “ Cravenette ™ et les faire étamper de la margue de com-
merce circulairs enregistrée *“ Cravenette,” SI ELLES SONT DE QUALITE
STANDARD. Un vétement fait d’un tissu “Cravenette’ ne devrait pas cofiter au détail-
lant plus que lg¢ méme vétement fait de toute autre étoffe soi-disant & I'épreuve de ’eau.

GREENSHIELDS LIMITED

SRS PG MONTREAL. ™ 5.2 %2 =
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Vous pouvez étre le
1908—Pour les

AVEC LES VALEURS

TMARQUE

Dénote QU ALITE et

4

Plus Grands Efforts que Jamais

Il n’y a pas en de ralentissement dans nos efforts pour nous

assurer ce que les marchés ont de meilleur 4 offrir, et nous avons

réussi A choisir un assortiment supérieur A celui de la dernidre

saison, et vous savez combien satisfaisante notre offre était alors.
TOUS LES NOUVEAUX STYLES EN MANCHONS,
ECHARPES, (THROWS), ETOLES ET COLLETS, et un as-

sortiment énorme pour votre choix, 4 des prix qui satisfont,

Greenshields Western Limited, Winnipeg, Man,
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Premier de la Ville
Fourrures—1908

QUE NOUS OFFRONS.
sl

S T" ¥ L. E en fait de Fourrures.

Quelques-uns ont fait une Erreur la Saison derniére

quand ils n’ont pas mis en stock notre ligne de FOURRURES et
de MANTEAUX BEARSKIN. Nous avons regretté d’avoir eu a
refuser beaucoup d'ordres tard dans la saison. Comme nous con-
trblons ces lignes, nous offrons les PRIX ABSOLUMENT LES
MEILLEURS AU CANADA.

VOYEZ NOS ECHANTILLONS. ILS SONT AGREABLES
A REGARDER ET UTILES A VOTRE COMMERCE.

LES ECHANTILLONS SONT IAIHTE“NT ENTRE LES MAINS DE NOS VOYAGEURS.
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PROJET POUR LE DEVELOPPEMENT
DU COMMERCE D'EXPORTATION
DE L'ANGLETERRE

La derniére proposition faite pour aug
menter le commerce d'exportation de
I'Angleterre @ rapport A I'établissement
d'une salle d'exposition permanente, si
tude dans un lieu central & Londres, com
me moyen d'augmenter le commerce avee
les acheteurs étrangers et ceux des co
lonies,, dit “New York Commercial” On
se propose de créer un tel établissement
pour y exposer les produits de toute es
pece des manufacturiers, & un coit mi-
nimam pour ces derniers, et v recevolr
Jes acheteurs venant de toutes les par-
ties du monde. Cet établissement occw
pera un 6difice de six étages, d'une su-
perficie de plus de 25,000 pleds carrés ef
sera situé prés de la Banque d’Angle
terre,

Un point caractéristique de cet éta-
blissement sera un département de ren-
seignements commerciaux qui fournira
aux visiteurs les noms d'acheteurs dignes
de confiance dans toutes les parties du
monde et des déclarations exactes seront
faites des demandes d'informations de
I'étranger au sujet des marchandises an-
glaises. L'établissement fournira aussi
des renseignements sur tous les sujets
ayant trait au commerce d’exportation
et la condition des maisons de commer-
ce; il donnera toute l'aide possible pour
le choix d'agents et de représentants.

Un personnel expérimenté sera mis au
service des manufacturiers, de leurs re-
présentants et des acheteurs, pour leur
donner des explications sur les marchan-
dises exposées. Des invitations pour vi-
siter 1'établissement seront adressées aux
voyageurs dans les principaux hotels et
aux représentants de maisong de 1'étran-
ger et des colonles visitant Londres. Ces
Invitations porteront une liste compléte
des maisons de commerce qui exposeront
et de leurs produits. En outre il y aura
une organisation de pablicité et de jour-
naux qui ne pourra pas manquer d'in
téresser le public en général.

Une salle de club avec bibliothéque,
tous les principaux journaux quotidiens
et commerciaux, le téléphone et toutes
les commodités modernes pour le com-
merce, sera mise A la disposition des
manufacturiers et de leurs représentants.
En outre, des bureaux privés pourront
étre employés par les manufacturiers ot
leurs représentants, désirant discuter des
affaires confidentielles avec leurs clients,

Chaque espace réservé aux exhibitions
aura une superficie de 100 pleds carrés;
dans la plupart des cas ces espaces se-
ront des carrés ayant 10 pleds de coté,
mals ils pourront &tre légérement modi-
fiés. Les manufacturiers pourront & vo-
lonté exposer leurs marchandises en vi-
trines ou autrement; mais comme I'uni-
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formité est spécialement désirable, I'em-
ploi de vitrines est recommandé, sauf
dans le cas de la machinerie qui aura
un département spécial au rez-de-chaus-
s6e, ol le plancher est en béton sollde.

Ce plan réussira peutétre en Angle
terre et 11 sera Intéressant d'observer
l'expérience de Londres.

DE LA MANIERE DE DIRIGER UN
MAGASIN

Les premiéres impressions sont tou-
jours les meilleures. Vous le savez par
expérience. La manidre dont une manrchan-
dise vous est offerte vous détermine le
plus souvent & la prendre cu & la lalsser
et & activer sa vente ou nom,

Appliguez cet argument dans l'autre
sens, vous savez fort bien que la méme
pensée anime vos clients, Vous avez en
magasin les meilleurs articles qui solent
sur le marché; vous les avez choisis avec
soin pour les besoins et les camandes de
vos clients; cependant vous ne pouvez pas
les vendre comme vous le devriez, simple-
ment parce qu'lls figurent dans votre
stock. 11 faut que vous les offriez au pu-
blic de maniére que celui-ci voie d'abord
ce qui est & leur avantage, se qui fera
impression sur chaque indivi-

les qualités de chaque commercant et que
I'homme qui s'adresse & chaque client et
s'informe avec tact de ce qui lui convient
est celui qul réussit Je mieux et obtient
les mellleurs résultats dans son ce.

Ce n'est pas tant parce que les grands
magasing sont situés dans les grandes
villes qu'ils font des affaires aussi énor-
mes, car dans les grandes villes, il y a
beaucoup de petits magasins pour un seul
grand. La raison de tous les grands suc-
cés ne réside pas dans 'endroit o on les
remporte, mais plutdt dans la manidre
dont ceux qui ont réussi ont conduit leurs
affaires,

Quatre-vingt-dix-neuf princes du com-
werce sur cent ont débuté trds petitement,
et la fortune peut leur avoir été plus ou
moins favorabl ; cela ne suffit pas pour
réussir. Il faut acquérir I'habileté néces-
saire pour vendre de la bonne manidre.

81 la vente des marchandises consis-
tait simplement & les acheter, & les met-
tre en magasin, & couper les longueurs
demandées et & les ajuster, quand le pu-
blic le demande, comment se feralt-il
qu'un marchand vende plus qu'un autre,
réussisse mieux, quand tous les deux ont
le méme genre de marchandises & ven-
dre, le méme genre d'acheteurs?

Les styles et les prix ont une grande

duellement, Pour I'une, ce peut étre la
couleur, pour une autre la forme, pour
une autre encore la texture des marchan-
dises et ainsi de suite,

Des marchands et des vendeurs peu-
vent penser que c'est une chose presque

& faire, b trop aiffi-
clle — qu'ils ne peuvent pas y réussir. 11
est évident qu'aucun de vous n'est entré
dans le commerce, pensant que c'était une
sinécure o il n’y avait rien & faire, qui
ne demandait aucun effort d'esprit, qui
ne consistait qu'en une opération simple-
ment mécanique ou physique.

La vente des marchandises bien com-
prise est un art qui ne s'acquiert ni ne
s'apprend en quelques semaines, dit “Ge-
neral Merchants' Review,” et des mar-
chands qui ont passé des années dans le
commerce s'apergoivent qu'il y a beau-
coup de chose qu'ils ne peuvent faire con-
venablement. Quand un seul magasin
existe dans une communauté, les proprié-
taires considérent leur commerce comme
si le public devait acheter chez eux. C'est
pour cela que, dans le magasin de cam-
pagne, il régne une apathie, qui semble
faire dire au propriétaire, quand un client
se présente: “Vous devez acheter ici oun
vous passer de marchandise

Mais qu'un concurrent survienne et il
se produit un changement qui marque le
commencement de la lutte entre les deux
rivaux. Plus les concurrents sont nom-
breux, plus ils semblgnt faire d'efforts, et
plus il faut employer de sagacité et de
calcul dans la manidre de faire les ven-
tes. C'est alors que la lutte développe

i et la 3 lité compte pour
beaucoup. Mais aucune de ces choses n'est
assez puissante pour mener au succds, si
le vendeur ne sait pas se tenir prét a
trouver quel genre de marchandises con-
vient au client,

Un des vendeurs qui aient le mieux
réussi avait une certaine maniére de pré
senter les marchandises & chaque indivi-
du, qui faisait impression sur le public et
assurait les ventes,

Ses manidres et ses paroles différaient
autant que celles de ses clients. 11 ne
cherchait jamals & forcer un client A faire
un achat, il V'induisait & le faire. 8i ce
client était un fermier, il parlait comme
un fermier et s’y prenait de telle sorte
que le fermier avait plaisir & acheter. 8i
c'était un mécanicien, i1 lui parlait ma-
chinerie ou bien il cherchait adroitement
A mettre cet homme sur son sujet favori,
Jusqu'd ce qu'll eQit placé les marchandi-
ges entre les mains de son client, comme
un mécanicien fournit des matériaux A
une machine. Il pouvait parler musique,
livres, chevaux, modes, suivant le gofit
particulier des clients, sans jamals livrer
son opinion, C'était le client qui mainte-
nait réellement la conversation tout en
se flgurant que c'était le vendeur. La plus
grande part du succds d'un magasin est
due & ce genre de convention avec les
clients, et 'homme qui cherche a impo-
ser ses marchandises au lien d'amener
ses cllents & les acheter, aura toujours
plus de marchandises que de clients.

11 se vend toujours plus de marchandi-
ses dans une ville ot la compétition est
vive, et la méme chose est vrale des ven-
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tes dans un magasin. I1 vaut toujours
mieux pour les affaires qu'une forte riva-
1ité existe entre vendeurs au sujet de la
vente des marchandises. Ils s'instruisent

mutuellement et ce qui mangue & l'un se
¢ veloppera strement chez l'autre. Puis
sl un esprit de rivalité existe parmi le

personnel vendeur, I'énergie déployé: pour
faire de nombreuses ventes fera ressortir
toutes les bonnes qualités d'un vendeur,
indiquera ses points faibles au point de
vue commercial et montrera s'il a des dis
positions pour faire son métier suivant
de bons principes. Le manque de rivalité

parmi les vendeurs est cause du dévelop
pement lent des affaires dans un grand
nombre de magasins, C'est 'homme qui
ge voit surpassé et qul, & son tour veul
surpasser ses rivaux, qui est le meilleur

au point de vue commercial. Celul qui
est déterminé A falre plus de ventes que
ses compagnons, sortira vainqueur de la
Jutte. Le patron est souvent, trop sou
vent, & blaimer pour le peu de vente faites
dans un établissement. Tous les employés
peuvent et veulent travailler mieux,
quand ils savent que leurs efforts sont
convenablement appréciés; sl ce qu'ils
font bien passe inapercu, ils sont aptes A
ne pas se donner tant de peine une autre
fols.

Une simple phrase, telle que celleci:
“Yous avez bien travaillé aujourd'hul;
continuez,” vaut presque une fortune
pour I'homme qui a déployé une grande
activité toute la journée et qui est presque
& bout de forces au moment de la ferme-
ture du magasin. Vous pouvez dtre siir
que, le lendemain, il essalera de faire un
peu mieux, parce qu'il sait que ses efforts

. sont appréciés,

11 ¥ a une autre chose ol certains mar-
chands sont fautifs: ils ne se rendent pas
compte qu'un bon vendeur vaut une de-
mi-douzaine de vendeurs médiocres, et
que le premier recevant un hon salaire
est beaucoup moins dispendienx que les
autres,

Un homme compétent est toujours ral-
gonnable et 1l n'espére jamails recevolr
plus que vous ne pouvez lul payer. Eta-
blissez entre iul et vous une confiance
réciproque. Par 1A, vos affaires seront
améliorées; vous en profiterez ainsi que
votre personnel.

Les bonnes annonces sont comme les
costumes faits sur mesure par le tailleur.
Les annonces faites A-la-diable sont gé
nér &crites précip! sans
considération pour la valeur de I'espace
ou les résultats A obtenir. Mesurez I'ob-
Jet & annoncer sous toutes ses faces, no-
tez tous les points de nature A faire Im:
pression sur telle ou telle personne.
Avec ces en votre
vous serez & méme de bitir I'annonce
qul créera une Imoression.

v

TISSUS ET NOUVEAUTES

L'’ANNONCEUR EYAMINE DE PRES

Quelques qualifications essentielles pour
arriver au succés dans ceite profes-
sion; un champ d'action qui offre de
grandes opportunités auz hommes
spécialement douds powr cele. La
publicité, comme littérature et moyen
de gagner de Targent, est un art.

tion, un emplol 11limité pour son cerveau,
des opportunités non surpassées pour son
développement mental et moral. Quelle
autre des professions savantes a plus &
offrir & un homme ambitieux?

Les éléments du succés

Maintenant, ayant donné & la profes
slon d" la place qui lul appar-

Par K. 8. Fenwick, gérant de la publi-
cité, de la maison Paquet Co..

Ruskin a dit: “Nous jugeons de l'ex-
cellence d'un écrivain qui se révdle, non
pas tant par la ressemblance de ses ou-
vrages avec ce qui a 8¢ fait auparavant
oue par la waniére dont ils en différent” ot

tient de tout droit, ayant mis oefte pro-
fession en téte des principales profes-
sions du jour tournons notre attention
vers le praticien lui-méme et Studions-le
en vue de trouver ce qui lul donne le suc-
cés dans ce champ d'action choisl. Quel-

il continue en disant “nous n'

q des pr caractéristi-
pas que ce soit un grand écrivain avant ques de 1" sont les an
bandonné ses endu-

qu'il  ait

moddles et qu'll ait créé une versifica-
tion, un arrangement et un traitement au
sujet qui lui solent propres. Puisque
Ruskin détestait cordialement les mots
“c'est exactement ce que j'en pense”, et
insistait sur le fait que, pour lire intelli-
gemment, {1 faut entrer dans la pensée
de Vaateur et dire: “Combien étrange
cela est, jo n'avals jamais pensé A cela
auparavant, et cependant je vois que cala
est vral” prenons cette question A& ce
point de vue, par respect pour lui,

“Mais, je crols vous entendre dire, la
publicité n'est pas de la littérature, et la
manidre de gagner de l'argent n'est pas
un art. 81 la publicité n'est pas de la
littérature, ce n'est pas de la publicité;
si ce n'est pas un art que de savolr faire
entrer dans sa propre poche 'argent des
autres, de manidre & leur faire sentir au
plus profond de leur coeur que 1'éclat de
leur or est comme du strass visd-vis des
dlamants relativement & I'éguivalent de
ce que vous avez & offrir, alors, comme
Darwin V'a dit un jours quand 1 6tait &
bout d'arguments. “Qu'estce aue c'est?’

La premidre chose qu'un annonceur
doit fixer fermement dans son esprit,
c'est que sa profession — nous mettrons
ce mot en capitales, pour le faire ressor
tir davantage—sa PROFBSSION est une
des plus élevées, des plus nobles, et une
de celles qui le plus fréquemment sont le
moins estimées de toutes les professions
appe'ées “savantes.”

Si vous avez jamais joué aux échecs,
le jen des rois, vous pouvez vous faire
quelque idée de 1'étendue de cette nou-
velle profession qui, 11 y a vingt-cing ans,
1'existait & pen prés pas,

La publicité, comme le jeu d'échoes,
offre des problémes nouveaux, embarras-
sants et fascl pour 1'é com-

rance, tact, esprit agressif, imagination,
fermeté, jugement, intégrité, véracité et
sociabilité.

L'optimieme lui permet de tirer le meil-
leur parti de son entourage, du matériel
en mains, des circonstances et des con-
ditions dans lesquelles 11 travaille, ainsi
que des opportunités qui se présentent.

Son se aux
chefs de dépar 1l dul pr
leur coopération entidre dans tous ses
projets et son enthousiasme se communi-
que aussi aux lecteurs de wes annonces;
il deur fait apprécler ses désirs et les y
fait se conformer.

De son énergle dépend 1'intérét conti-
nu de son public aussi blen que la pro-
pre formation de ses plans et leur mise
A exéeution.

La faculté d'endurance lul permet de
fournir une somme énorme de travail
tous les jours, sans épulser sa force,

La possession du tact lul assure 'ami-
“tié de tous ceux dont 11 dépend pour la

— les ach de départe-
ments, les vendeurs — et lui permet d'ap-
pliquer les qualités qu'il possdde, de ma-
niere & accomplir les mellleurs résultats
sans encourir I'inimitié de ceux qui es-
pdrent s'assurer une part du giteaa, pour
leur profit personnel au moyen de pro-
messes dorées faites pour n'étre pas te-
nues.

Son esprit agressif n'est jamals abu-
s6; 11 lul permet de s'engager sans crain-
te dans de nouveaux champs d'action et
de se maintenir en téte en se faisant sui-
vre des autres.

Son Imagination lui permet de se met-
tre & la place du consommateur et de se
représenter ce qui le tenterait l1i-méme
@'l était sur le marché pour acheter ses

me pour l'expert. Le principal plaisir de
I'étude de la publicité réside dans les op-
portunités qu'elle offre pour la création.
C'est 12 ol I'homme qui a le courage et
I'habileté de se faire un chemin lui-méme
trouve tout ce qu'il lui faut pour dé
ployer son génie — un exercice suffisant
pour tout son pouvoir de pensée et d'ac-

di particulidres.

Le jugement lui apprend A cholsir le
sentier sOr entre l'atténuation et l'exa-
gération dans toutes ses descriptions; i1
lui montre & distinguer les valeurs bon-
nes mauvaises ou indifférentes qui lui
sont offertes par les divers chefs de dé
partements et lul permet de voir la dif-
férence qu'il y a entre un intermédiaire
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de publicité bon et un Intermédiadre
mauvals.

La fermeté lui permet de dire NON et
de s'en tenir & cette parole quand l'occa
slon D'exige.

L'intrégrité lul assure son suceds final
dans sa profession, car cette qualité n'est
nulle part en plus grande demande que
dans la publicité, puisque du degré de
confiance gue le public est appelé A pla-
cer dans les annonces de toute maison de

commerce dépendent la réponse qui sera .

faite & chaque annonce et les ventes jour-
naliéres qui en sont la conséquence.

La véracité lui donne un pouvoir sur
Ba ollentdle qu'aucune exagération ne
pourra jamais lui procurer. Bt enfin,
caractéristique gui n'est pas la moins
impontante, vient sa sociabilité sans la-
quelle tout le tact du monde ne servirait
A rien.

Un champ d'action plein d'avenir

Btant donné un homme doué de tou-
tes ces qualités hautement développées,
il importe peu qu'il n'ait jamais eu
Yavantage d'une instruction au colldge,
qu'll ne sache pas quelle est la différen-
ce entre une hyperbole et une métapho-
re, qu'il ne connalsse pas les logarifh-
mes ou qu'il ne puisse pas montrer par
une équation algébrique qu'un homme
n'est pas un Ane.

Pourve qu'un tel homme ait de l'am-
bition, une instruction ordinaire et un
désir d'apprendre suffisamment fort pour
que la lecture soit pour Ini une passion,
4l réussira un jour ou Vautre dans la
publicité, car les principes de la publl-
cité sont simples et non complexes: ils
sont naturels et non sclentifiques, Plus
un homme peut se rapprocher de la na-
ture, plus i1 comprend parfaitement les
oeuvres de l'esprit humain, plus marqué
sera son succds dans ce champ d’activi
té qul offre peat-btre des opportunités
plus grandes que toute autre profession
& eceux qui n'ont pas peur d'un travail
dur — quoique immensément fascinant.

VETEMENTS EN LAINE DE RENNE

11 ¥y a quelques années, le consul des
BtatsUnis A& Francfort, Allemagne,
adressait & son gouvernement un rapport
dans lequel il disait ce qui suit des trou-
peaux de renmes de la Laponie, dit le
“Sartorial Art Journal”:

“Un examen minutieux du poll du ren-
ne donne I'explication de sa valeur par-
tieulidre. Te poil ne présente pas un
canal Intérieux continn dans toute sa
longueur, mais 11 est divisé on cloisonné
en cellules extrémement nombreuses,
comme des compartiments étanches. Ces
opllules sont remplies d'air condensé ot
Teurs parois sont sl élestiques et offrent
on méme temps une résistance s! gran.
de, qu'el’es ne sont pas brisées par le
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procédé de manufacture ni par leur di-
latation quand elles sont mouillées Les
cellales se dilatent dans l'eau et 1l arrive
ainsl qu'un’ homme vétu entidrement de
vétements en laine de renne n'enfonce
pas dans l'ean, parce qu'il est soutenu
par Tair contenu dans les centaines de
milliers de cellules des polls. o

“Sur les marchés ot dans les magasins
de la Norvaége, de la Sudde ot de 1a Rus-
sie, on peut se procurer des vétements
el des couvertures en laine de renne &
des prix inférienrs & ceux de tous les
autres tissus. A Vienne, une manufac-
ture fabrique des vétements en laine de
renne, spéclalement des costumes de
bain. Pour les personnes qui ne savent
pas nager, la possession d'un costume
de ce genre a une grande valeur. 11 est
possible que ces costumes puissent Btre
utllisés pour apprendre & nager. Dernid-
rement des essals couronnés de succds
ont 6té faits & Paris sous ce rapport. En
Angleterre, l'attention a 618 attirée sur
cette propriété particulidre de la lalne
de renne ot on s'est proposé d'entrepren-
dre sa manufacture et, sl possible, de
I'améliorer.”

LA CONNAISSANCE DE L'ART DE LA
VENTE

Attirer le public dans un magasin, cela
ne prouve pas qu'on est passé maitre en
T'art du vendeur. La chose qui compte,
c'est la vente & ces personnes de mar
chandises A des prix qul feront que, ren-
dues chez elles, elles raconteront A leurs
volsins tous les bons achats qu'elles ont
faits. J'al de bons vendeurs A mon em-
plol, disalt un marchand, des hommes sur
{'honnéteté et la diligence desquels je
peux compter, qui ont une connalssance
suffisante du genre de mes marchandi-
ses, pour savolr comment traiter les per-
sonnes qul sont attirées par de véritables
occaslons. Et cela me rappelle que jo
fais tonjours de grandes ventes d'ocea-
glon, que je vends souvent des articles A
perte réelle; mals je regagne cette perte
sur d'antres articles, et les gens parlent
de mon magasin tant que ces ventes 1v-
rent. Nous sulvons toujours logiquement
et fiddlement les raisons annoncées pour
leaquelles la vente est falte. Dds que ‘a
vente commence, je la dirige en person-

ne tout en aldant A servir la foule, et J'at.,

tire son attention sur les prix des artl-
cles annoncés, qui valent plus que les
prix marqués. Je ne me sers pas de
grandes enseignes, rédigées en termes
sensationnels, qui couvrent les portes et
les vitrines; une enseigne ordinaire an-
noncant la vente me suffit.

Le mérite est une grande chose; mals
de deux magasing de mérite &gal, celul
qui fait la meilleure publicité fera Ile
plus d'affaires. [Washington Star],

ORIGINE DE LA CRAVATE

Tous les hommes portent une cravate
et cependant 1l n'y en a peut-ftre pas un
sur mille qui pourrait dire comment {l
arriva que I'homme plaga pour la premid-
re fols cet ornement & son cou. Le mot
cravate a fait son apparition en 1636,
Avant cette époque, une particularité de
l'uniforme de la cavalerie autrichienne
était une large bande de tolle grossidre
portée en plis autour du cou par les hus-
sards sous leur court dolman. Ce corps
de cavalerle était désigné sous le nom
de “cravate” et ses membres étalent ap-
pelés les “cravates”,

Au dix-geptiéme sidcle, la France forma
un régiment de cavalerie et adopta pour
i l'uniforme du régiment autrichien re-
cruté en Croatic; on appela ces soldats
les Royal Cravates, Plus tard, en An-
gleterre, le mot crabat fut appligué & un
fichu. Aprés la batallle de Steamkirk,
dans les Flandres, en 1692, un officler
anglais rapporta dans son pays le “steam-
kirk”, longue écharpe de cou, bordée de
fine dentelle flamande, dont les extrémi-
tés étalent passées dans une boutonnidre
de dimensions énormes. La cravate
d'aujourdthui doit évidemment son ori-
gine au “steamkirk” et aux modifications
quon lui fit subir—(The Sartorial Art
Journal).

L'ECLAIRAGE DES MANUFACTURES

Un probléme qul est rarement 'objet
de la'ttention qu'il mérite est celul de
I'éclairage des manufactures et atellers
de 1a manidre la plus efficace, sans nuire
2 la vue des ouvriers. Le probléme con-
cerne davantage la manidre dont l'éclal-
rage est falt que la quantité réelle de lu-
miére fournie, car la lumidre est le plus
nuisible quand elle tombe directement
sur les yeux, ou quand elle est arrangée
de maniére & arriver aux yeux par ré
flexion. Des réflecteurs employés conve-
nablement sont le meilleur moyen d'é-
clairage et il faut se rendre compte que
les surfaces rél ne i
pas uniguement en abat-jour.

L'emploi de hons réflecteurs suggére
quelque choge de plus que des abat-jour.
Les murs et les plafonds, la machinerie
et le plancher ont une valeur dans cha-
que cas, Le pouvolr éclairant effectif de
toute source de lumidre reut &tre aug-
menté dans une certaine direction par
1'emploi approprié de surfaces réfléchis-
santes, Cela se fait aux dépens de 1'é-
clairage exprimé en nombre de bougies
d'un autre endroit. Un chercheur alle-
mand prétend, dit “Shoe and Leather
Reporter,” que la surface du platre de
Paris réfléchit 80 pour cent de la lumid-
re qu'il regoit et, dans ce cas, il y a beaun-
coup de profit & blanchir simplement les
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THE MORTON COMPANY

LimiTeo

Manufacturers of Shipping and
Work Tags of all kinds.
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jopes 804

445 Bue King Ouest, TORONTO oA

Téléphone, Main 2564.

T. W. OLD, Représentant.

Carnets d¢ Controle d¢s
harchands

dans une variété de genres, soit avec la
feuille de papier au carbone, soit avec le
style Automatique, qui fait de deux a
quatre copies d'un seul coup sans Vin-
sertion d’une feuille au Carbone. Popu-
laires auprés des commergants en mnou-
veautés pour divers usages. Si vous étes &
Montréal ou i Toronto, téléphonez i notre
bureau, notre vendeur se fera un plaisir
d’aller vous voir avec des échantillons.

Prix et échantillons envoyés sur de-
mande,

Etiquettes d'Expedition

faites dans toutes les grandeurs ordinaires
aussi bien que dans les grandeurs spécia-
les pour étiquettes de travail, ete. Munies
de broche, de ficelle et d'ceillet, si désiré;
imprimées ep une ou deux couleurs, stock
bien calandré, donnant une bonne surface
pour I'écriture, fort et durable

NOS

Etiquettes-Enveloppes
SONT' LES MEILLEURES
quatre repforts sur chaque

Elles ne se détachent pas des marchan-
dises ; elles sont faites en deux qualités,
bien calandrées, nettes, attrayantes et
économiques, Pas de frais de poste pour
envoi de faclure.

'The Morton Co., Limited

260 Rue St-Jacques, MONTREAL
Telephone, Main 1882,
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murs d’un atelier et & les maintenir dans
cet 6tat. Cette lumidre diffuse, réfléchie
par une surface de ce genre, est loin de
produire Virritation que donne une Iu
midre directe Dans la pratigue, un mur
blanchi devient gris et n'est nullement
une surface brillante. On peut se faire
une idée plus frappante de l'importance
de bonnes surfiwes réfléchissantes pour
I'éclairage d’une chambre en considérant
qu'un mur compldtement blanc réfléchit
80 pour cent des rayons de lumidre L'é
clairage total fournl par la source pri
maire et la lumidre diffuse est cinq fois
ce qu'll seralt si, & Vintérieur de la cham
bre, 11 n'y avait que des surfaces noir
cles, Bn d'autres termes, une lampe d'un
pouvolr éclairant de vingt bougies, pla
eée dans une chambre blanche, produit le
méme é&clairage effectif qu'une lampe de
cent bougies placée dans une chambre
noire

Bien entendu, cela s'entend de 'éclaira
ge général de la chambre. Une lumidre
brillante définio, prés de vous et dirigée
sur votre ouvrage, est représentée par
une lampe ou un bec de gaz A cet endroit
méme; mals méme dans ce cas, 1'éclai
rage en ce point peut 8tre rendu cinquan
te fols plus fort par un bon réflectenr
Un homme qui a &tudié les questions 4'¢
clairage a dit que I'ouvrier et son ouvra
ge profitent le plus de la lumidre, quand
les lampes incandescentes sont renouve
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16es au moment o leur pouveir éclairant
est diminué de 26 pour cent. Lorsque le
courant 6leotrigue est fourni par 1'éta
blissement méme et non par une source
extérieure d'énergie, on peut voir facile
ment sl le voltage est normal on s'll ne
l'est pas. Une pression plus élevée fait
rapidement partir du filament des parti
cules de carbone, qui forment A l'inté
rleur de I'ampoule en verre un dépdt noir
amoindrissant beaucoup son pouvoir illu-
minant. Une haute pression donne une
bonne lumiére pendant un court espace
de temps seulement, ensuite I'éclairage
diminue pour la rajson donnée

Les filaments se brisent aussi plus fa
cilement sous un haut voltage. On ne
devrait pas faire usage d'une lampe jus
qu'd ce que le filament soit brisé, Quand
la lumidce n'éolaire plus bilen Vouvrier.
il est avantageux de remplacer la lampe

I'ne bonne vue a pour résultat un tra
vail plus exact el plus rapide; lea pro
priétaires d’ateliers et de manufactures
et, en somme tous ceux qui emploient des
ouvriers devraient s'occuper sériensement
de la question de l'éclairage de leurs éta
blissements, car elle produira sa réaction
sur leurs profits. Les ouvriers peuvent
toujours travailler mieux dans une salle
bien éclairée que dans une salle obscure;
en outre le bon 6clairage réagit sur l'es
prit des ouvriers, les rend plus contents
et de meilleure humeur

LES GLACES DE DEVANTURES ET
LES ENSEIGNES EN LETTRES
NOIRES

Les risques que la peinture noire fait
courir aux glaces de devantures de maga
sins, sont loin d'étre négligeables, d'aprés
‘Stove and Hardware Reporter.” Les en
seignes peintes en nolr sur.les glaces
font courir & cellesci de graves dangers,
ainsi que des compagnies d'assurance con-
tre Je bris des glaces l'ont découvert A
leurs dépens. La coutume de peindre des
enseignes de ce genre semble assez inof
fnsive, mais 'expérience des compagnies
d'assurance les justifie amplement de re
fuser d'assurer de telles glaces, Les ris-
ques en question sont dds A la propriété
que possdéde une surface noire d'absorber
les rayons du solell; une dilatation iné-
gale du verre a lieu et, sous l'action d'un
courant d'air frold soudain ou de tout
autre changement de températare, il se
produit une temsion qui brise la glace
portant de la peinture noire. Toutes les
glaces de devantures portant un lettrage
en noir, quelle que soit leur e‘xposltlon.
doivent Otre considérées comme des ris-
ques hasardeux

Les bonnes mosurs et la morale sont
des amles Jurées et de fermes alliées.—
(Watts.)

OVERALLS

mieux faits.
manufacturiers.

marchandises

Nous croyons avoir le meilleur assortiment — et les vétements les
Nous pouvons offrir nos lignes d’Overalls aux prix des
Nous sommes a2 méme de le faire, en raison des
arrangements que nous avons pris pour la manufacture de ces

ECRIVEZ POUR PRIX ET RENSEIGNEMENTS.

GREENSHIELDS WESTERN LIMIT D
WINNIPEG, MAN.

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL.

GREENSHIELDS & CO. LIMITED
VANCOUVER, C. A.
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CONFIANCE

4 La confiance en affaires est la fondation établie sur le roc,

grice A laquelle un développement permanent est possible.
Ne vous laissez pas effrayer par ce que “tout le monde dit”
au sujet des conditions financiéres qui existent au-dela de
la frontitre et qui affecteraient le Canada sérieusement.
La lacheté est toujours cofiteuse en fin de compte.

4 Votre confiance dans nos marchandises, dans notre organisa-
tion, dans la maniére dont nous traitons vos intéréts a
rendu possible cette affaire. Notre but en 19o8 est de
mériter encore davantage votre confiance.

Vos Stocks de Printemps.

9 Des Stocks bien assortis, avec un assez bon nombre de nou-
veautés, font bonne figure dans un actif d’affaires solides.
Notre but est d’avoir des stocks bien garnis de tous les
articles ordinaires et de toutes les nouveautés quand vous
en avez besoin.

9 Nos Stocks du Printemps dans toutes les lignes répondent a
notre ambition mieux que dans toute saison précédente.

4 Vous n'éprouverez pas de désappointement si vous nous
envoyez votre ordre de rassortiment pendant la saison du

Printemps.
Tissus Lavables Gants
Etoffes a Robes Bas '
Soieries Sous-Vetements

Articles de tablettes Cotonnades

§ Nous vous souhaitons une prospérité entiére pour 1908,

"BROPHY-CAINS, Lmeo,

Carre Victoria, MONTREAL

MARCHANDISES SECHES EN GROS. PROMPTS EXPEDITEURS.

Vos ordres par 1 es seront exécutés le jour mé de leur r i
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LA SITUATION DES AFFAIRES

Brillantes perspectives

Les voyageurs des maisons de com-
merce sont de nouveau sur la route aprés
la période des fétes et d'aprés les ren-
seignements qu'ils fournissent & leurs
maisons, il appert que le commerce des
fétes A la campagne a 6té A peu prés
partout excellent. Il aurait pu étre meil
leur dans certains localités situées sur
le bord du fleuve; en effet, la glace a
fait défaut sur le St-Laurent et les com
munications manguant de ce fait entre la
rive Nord et la rive Sud, il en est résul-
té un mouvement d'affaires moins accen-
tué que si les circonstances avalent été
autres.

Des renseignements que nous avons
pris auprés des maisons de gros, il ré
sulte que les stocks des marchands de la
campagne sont généralement trés bas.
Depuis quelques mois le commerce de dé&
tail a acheté avec beaucoup de pruden-
ce, une prudence inaccoutumée et com-
me les ventes ont été trés satisfasantes,
il va falloir s'approvisionner de nouveau.

Les perspectives pour le commerce du
printemps sont des plus brillantes, nous
diton de tous cdtés.

Dans notre province l'argent ne fait
pas défaut, il y a des économies accumu-
lées. Les cultivateurs ount bien vendu
leurs produits pour lesquels ils ont ob-
tenu de bons prix et leur faculté d'achat
n'a nullement diminué. Les marchandse
de la campagne qui observent la situation
de leur clientele ont confiance dans 1'a-
venir et devront .en conséquence, recons-
tituer leurs approvisionnements pour le
commerce du printemps.

Dans le commerce de gros on est trés
satisfalt de la maniére dont les détail-
lants font leurs palements. Ce qui prouve
encore que les affaires ont été excellen-
tes pendant la période des fétes et qu'il
g'est fait, comme nous le disions précs-
demment, beaucoup de ventes au comp-
tant.

1l est un point de la situation actuelle
sur lequel il est bon de dire un mot.

Un de nos confréres plutdt pessimistz,
et pessimiste sans raison, voit, nous ne
savons ofl, de la surproduction chez nos
manufacturiers, Nous nous demandons
dans quel genre d'industrie il y aurait
excédant de produits manufacturés, quani
on sait que dans les cotonnades, les sous-
vétements de laine, les maisons de gros
se sont plaintes & maintes reprises de ne
pas recevolr livraison des marchandises
aux épogues convenues. La semaine der-
nidre nous reproduisions une déclaration
du président de la Montreal Cotton Mills,
de laquelle i1 résulte que les mouling de
Valleyfield ont plus d'ordres qu'ils n'en
peuvent remplir d'ici six mols. La se-
maine précédente, nous rapportions les
paroles de M, E, B. Greenshields, de la
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maison Greenshields, Ltd.: “Les prix de
tous les cotons, lainages et autres se
maintiennent blen et d'aprds les indica-
tions actuelles, il y a peu de vraisemblan-
ce qu'il y ait quelque réduction dans les

ceux signés, c'estd-dire de véritables
contrats,

1l arrive souveat que des marchands
de détall refusent aprds coup une partie

des marchandises commandées que les

prix de ces tissus? M. lds par-
leralt-ll de cette fagon s'll y avalt sur-
production dans l'industrie des tissus?"

Nul n'ignore que quand il y a surpro-
duction ou, en d'autres termes, quand
l'offre est supérieure & la demande, les
prix tendent & baisser. Or, on voit qu'll
n'‘est nullement question de balsse.

La vérité est que les manufacturiers
ont plutét diminué leur production et cela
dans toutes les branches. Notre confré-
re, “Hardware & Metal”, disait tout der-
nidrement & propos du commerce de la
ferronnerie et de la quincaillerie : “Les
prix pour 1908 pourront durcir un peu,
peut-8tre pas au début. Les manufactu-
riers ont diminué leur production et les
stocks ne sont pas considérables. Ce se-
rait une sage précaution de la part des
« cants, en é de ne pas
trop tarder & placer leurs commandes,
car si les affaires vont de l'avant avec
V'entrain qu'on leur suppose, on pourra
se trouver & court dans beaucoup de li-
gnes. Les manufacturlers ont agi sage-
ment en diminuant la production en ral
son de la situation financidre, ils ont
ains! établl un barrage contre toute ré-
duction de prix, blen que les promesses
de la nouvelie année n'indiquent aucune
chute de prix.”

Pour nous résumer la situation com-
merciale est salne: marchands payant
bien; stocks réduits chez les détaillants;
pas de surproduction de produits manu-
fucturés et, par conséquent, beaucoup ue
travall en perspective dans l'industrie,

Comment pourraiton manquer de con-
fiance dans I'avenir immédiat quand tout
Iindique que les affaires doivent étre ac-
tives aussitot la morte salson passée?

LA SIGNATURE DES ORDRES

Pour éviter toute contestation qui pour-
rait survenir par la suite, la plupart des
maisons de gros exigent de leurs voya-
geurs de commerce que les ordres qu'ils
leur envolent solent signés par les mar-
chands qui donnent les commandes

C'est surtout pour des ordres d'impor-
tations, c'estd-dire pour les marchandl-
ses A livrer & une époque reculée que la
signature de celul qui donne l'ordre est
exigée.

Un marchand de bonne fol n'a aucune
ralson de refuser de signer l'ordre gq'il
donne & son fournisseur par I'intermé
diaire du voyageur,

Le commergant en gros base ses achats
d'importation sur les ordres gu'il regoit
de ses clients et Il ne peut considérsr
comme ordres réellement sérleux que

nts en gros veulent avolr tous
leurs apalsements en exigeant une signa-
ture au bas des ordres. Cette signature
engage celul qui a passé la commande »t
c'est ce que veut son fourniéseur.

Il n'y a aucune sécurité pour ce der-
nler si l'ordre n'est pas signé, car un
acheteur malhonnéte peut, comme cela
s'est déjd vu, contester l''mportance de
lordre en accusant le voyageur d'avoir
wajoré la commande.

Un marchand qul sait ce qu'il fait el
qul n'a nullement I'intention de profiter
indiment de circonstances fortuites n'a
aucune raison, nous le répétons, de ne
pas signer les ordres qu'il donne.

LA SOIE EN BIRMANIE

On lit dans le “Moniteur officiel du
Commerce” sous la signature du consul
de France en Birmanie:

La sole est la principale matidre dont
le Birman se revét, méme les jours ordi-
naires, quand il en a le moyen. Mals 2
genre d'étoffe, assez rare dans le pays,
venait autrefois de Chine, principalement
de Canton. L'industrie lyonnaise avait
réussi & prendre une place importante &
Rangoon et & Mandalay et faisait de gros
bénéfices. Je pourrais citer une maison
de Lyon, qui, tous les ans, envoyait un
voyageur et faisait de brillantes affaires.
Elles devalent &tre consi@iérables, puis-
qu'elles laissalent un bénéfice net d'envi-
ron $10,000 par an.

Cette malson travaillait avec une mal-
son anglaise de la place, laquelle me té-
molgnait tout dernidrement encore son
étonnement de ce qu'aucune malson fran-
calse n'elit continué les affaires de sole
sur le marché de Rangoon. Aprés la con-
quéte anglafse, tous les Francals qui e
trouvaient & Mandalay, tous ceux qui fai-
salent du commerce avec les Birmans,
sont partis commettant ainsi une grosse
erreur, car les quelques Francais qui sont
restés n'ont eu qu'd se louer de la grande
liberté laissée & tout le monde par les
Anglais.

Aujourd'hui, la soie est fournie presque
entidrement par le Japon qui a pris notre
place et n'est sans doute pas prés de re-
culer devant nous, étant donnée 'apathie
que montrent nos compatriotes, A part
quelques riches étoffes de Lyon, en pe-
tite quantité pour les vétements birmans
de luxe, la grande cité frangaise n'impor-
ta plus rien. Le Japon, en 1908-04, a im-
porté 4 Rangoon 8,682,047 yards de pidces
de sole pour une valeur de 4,694,107 roa-
ples ($2,182,200.82). Si l'année 1904-05 ne
figure que pour une importation de 1,
690,773 roupies ($803,117.17), c'est évi-

A ol L0
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s> Quand vous en avez besoin,
adressez-vous a la meilleure maison

W.H.BARRY & CO., 280 rue St-Jacques
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demment & la guerre qu'll faut attribuer,
et la progression de vente du Japon s'ac-
centurera certainement. 1l vend moins
cher que nous et se fait aux gots du
consommateur,

Dans les statistignes de 1'importation
des soies & Rangoon Ja France ne figure
pas, Le Jpaon vient en téte; puis la
Grande-Bretagne le suit de tréds loin.
Les autres pays arrivent tous ensemble
& une importation rl'\ml valeur de 100,000
A 130,000 youpies ($47.500 A $61.750)

En présence de la grande consomma-
tion de sole que font les Birmans, le Gou-
vernement des Indes a essayvé d'enconra-
ger la séricienlture dans le pays. Elle
existalt déjd, mais A I'état trds rudimen-
taire. On trouvait des éleveurs & Prome,
Toungoo, Pyinmana, Yamethin, Magwé,
Chindwin et Pakokkn. Cependant cette
Industrie n'était pas si brillante, et, en-
core & T'henre qu'il est, loin de se déve.
lonper, elle langnit. Dans les districts de
Mvede et Thayvetmyo on trouve une os-
pdee de vers A sole, connne sous le nom
de “Bombyx fortunatus” de variété hlan-
che et jaune, et la soie qu'il donne a 613
jughe excellente, Le “Bombyx arracanen-
sig” a &té trouvé également dans le dis
triet de Pakokku

Les Shan aussl font un pen 1'élevage
des vers & soie; mals la sole est de qua-
Hté trds inférienre par suite du manqu
de soins avee leguel 1'élevage est falt.

Les deux spéeimens les plus impor-
tarts de vers A soie en Rirmanie sont:

Le ver & sole domestique se nourrls-
sant de fenilles de marier et connu sous
le nom de “Bombyx arracanensis” et de
“Bombyx fortunatus”; et le ver & sole
aauvage ne se nourrissant pas de feuilles
de marier, mais de feuilles d’arbres auel-
conones ot vivant dans la jungle. Cette
dernidre renferme deux genres: la “Cri-
enla Trifenestrata” ot 1'"Attacus Atlas”
Les vers.de ces deux genres produisent
pluglenrs récoltes de cocons tous les ans,
mais les cocons sont petits, et le fil est
st mal enroulé et sl lache sur le cocon
aqu'il est presque impossible d'éviter 'em-
mélage en dévidant. La sole du “Cricu-
la trifenestrata” est cependant trds belle,
mais va Uirrégularité du fil, et aussi, par
suite d'une espdce de gomme dont le fi1
est revétu, le dévidage est impossible, ot
on s'en sert dans les manufactures de dé-
chets. Avee les procédés modernes, qui
évidemment, se perfectionneront, un
grand avenir est réservé A cette qualité
de sole, e

De grands encouragements sont donnés
par le Gouvernement de Rangoon aux in
digénes qui se livrent A 1'élevage des vers
A sole et de nombreux essais sont faits
pour obtenir un résultat

Sur Vinitiative de Sir Thomas Wardle,
président de 1'Association Séricicole de la
Grande-Bretagne et d'Irlande, celuila
méme qui a Introduit la sole an Kashmir,
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on a essayé en Birmanie en 1908 et en
1804, des graines de vers & sole de Fran-
ce. On les a distribuées dans les centres
séricicoles et aussi dans les Shan Sta-
tes, aprés les avolr fait venir directe-
ment de Franee, Les oeufs étalent hons,
mals les vers & peine sortls moururent
presque tous. On attribue cet échee & ce
que les oeufs furent éclos deux mols
avant la pousse des jeunes feuilles de mn-
riers, et aussi au climat. Mals sl on peut,
dans une certaine limite, rejeter la mon
réussite sur les motifs précédents, 1l n'en
est pas molns vrai que la cause princl-
pale n'est pas M. Blle est, en nréalite,
dans la mauvaise manidre employée dans
I'ignorance ofl 'on est de la véritable fa-
con d'élever les vers,

8i T'on veut introduire en Birmanie,
d'ure fagon permanente, les vers A sole
de France, il est hors de donte qu'il faut
une grande surveillance et auss! des ex-
perts connalsseurs, ce qui manque non
senlement en Birmanle, mals méme dans
T'Inde.

Btant donné au'il y a, dans V'industrie
de la sole, un avantage considérable A
retirer pour la population, i1 est hors de
donte que le Gouvernement de I'Inde va
pousger & fond ses recherches et ses e3-
sals.

LE ROLE DES VIGNETTES DANE LES
ANNONCES

Quel moyen faut-l emoloyer pour faire
lire les annonces? VoildA une wuestion
ane s'est souvent posée l'annonceur en
trenrenant ; c'est un probldme que tous
les annonceurs ont A envisager, et le but
de cet article est de suggérer upe soln-
tion gimple.

Pour aue votre annonce soit lue,
faut d'ahord qu'on la vole et comme il
¥ a relativement peu de personnes qui ‘a
chercheront, vous devez attirer leur at-
tention—vous devez faire remarquer votre
annonce, 11 faut qu'elle soit plus visible
one celle de votre rival. Comment done
allez-vous vous y prendre pour faire re
marauer votre annonce. mour attirer 'at-
tention du lecteur? C'est par I'aparence
zénérale de V'annonce et par sa dispos'-
tion que vous atteindrez le hut proposé, et
rfen ne contribue plus & donner du cn-
chet & une annonce, A 1a falre remanguer
ou'une gravure brillante, blen falte, blen
placée,

Si une annonce avee vignette et une an
nonee n'en commortant nas, toutes denx
occuvant le méme esnace, sont placées
T'ine A cOté de Yantre, eolle ayant wne
vignette attirera davantage Vattention,

narce one les gravures intéressent tont
elles attirent I'attention, ex-
citent 1a curlosité ot éveillent I'intérat

Bien aue toutes les vignettes afent Jenr
imvnortance dans 1a publicité, 11 v en a
précieuses

lo monde ;

qui  sont  particulidrement

parce qu'elles attirent lattention plus
que d'autres. En conséquence, en chol-
sissant des vignettes, prenez, si possible,
celles o il y a du mouvement ou qui
montrent l'article annoncé employé pa-
une ou plusieurs personnes qui semblent
en étre satisfaites, 11 est bon .de se rap
peler que, chaque fols qu'on peut, par une
fdllustration, introduire quelque 6lément
@'intérét humain, la force de 'annonce
est grandement augmentée,

les vignettes n'ayant aucun rapport
avec la marchandise annoncée et que ce:-
tains annonceurs emploient ont relative-
ment peu d'utllité,

Elles attirent 1'attention naturelle
ment; mais une fllustration se rapportant
directement A& I'annonce attirera 'atten-
tion et fera ressortir des points aMdant &
la vente, difficiles A Indiguer dans le
texte. Elle donnera des idées, elle dira
plus, au premier coupd'oeil, que toute
une page de caractdres d'imprimerie, et
elle le fera d'une manidre plus simple,
plus convaincante et plus rapide.

81 votre annonce contient une illustra-
tlon de ce genre, gl 1a relation qui existe
entre elle et le commencement du para-
graphe est intime et logique, la majorité
des personnes qui la verront seront pous-
#ées A lire le paragraphe. 81 vous avez
ua éerivain habile, l'introduction sera si
irtéressante, sl forte, que le lecteur sera
amené & la partie convaincante sans op-
position et, avant qu'il s'en solt rendn
compte, T'argument de Tannonce A péns-
t:3 dans son esprit ou a eréé chez lul un
Aésir pour la chose annoncée.

LE TRAITEMENT DE LA PAILLE A
CHAPEAUX EN ITALIE

En Italie, pour obtenir la paille desti-
lée A la confection des chapeaux, on séme
Ie blé aussi dense que possible, afin de
géner la croissance de la plante et de
produire une tige mince ayant vers I'ex-
trémité, A partir du dernfer noeud, la
pallle la plus légére et la plus longue,
Le blé fleurit au commencement de Juin
et on l'arrache & la main quand le grain
a atteint la moitié de son développement
81 on le laissait plus longtemps sur pled,
la paille deviendrait cassante. Cing don-
zaines environ de tiges déracinées, ce qu
peut tenir dans ies deux mains, sont at-
tachées fermement ensemble en petites
gerbes et placées dans une grange. Puis
on étale de nouveau la paille pour la son-
mettre & laction des fortes rosées de
T'été et la faire blanchir an soleil, Aprés
un autre blanchiment, on fait de petits
paquets de cette pallle et on la classifie.
Finalement on la coupe au-dessus et prés
du premier noeud & partir de 'extrémité
supérieure et on I'attache de nouveau en
petits paquets contenant chacun soixan-
te tiges; ces paquets sont livrés & des
femmes des classes inférieures,
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ez ls Fis Dominion

SOYEZ INDEPENDANT DES
TRUSTS ET DES COMBINES

en

Ils gouvernent les détaillants avec une verge de fer.
1ls leur dictent la manidre dont les Fils doivent étre vendus.
Ils défendent aux détaillants de tenir autre chose que les fils du trust.

Et ils refusent de vendre aux magasins ‘qui tiennent des fils autres que ceux qui ne sont pas faite par le trust.

Bien plus, il n'y a pas d’argent dans les fils du trust, parce que Jes combines de 1’étranger l'ont compld:
tement pressuré

Un détaillant qui veut conduire ses affaires & son idée — et faire un profit raisonnable sur chaque bobine
de fil qu'il vend — peut faire les deux choses en renant les Fils Dominion,

Ils sont indépendants et rendent le détaillant indépendant.

Ils sont faits par la seule manufacture de fils indépendante au Caaada.

Les Fils Dominion valent les fils du trust sous tous les rapports : ils les surpassent sur beaucoup de points,
Chaque bobine est garantie quant 2 la qualité, la force et la longueur.

Et le détaillant fait plus de profit sur chaque bobine.

Kcrivez au bureau le plus rapproché pour avoir une bobine échantillon et les prix.

SEULS AGENTS DE VENTE:

The Andrew H. McDowell Co,, Inc.

IRRETRECISSABLES

ELASTIQUES l La Ve ndCZ'

CONFORTABLES

S’AJUSTANT PARFAITEMENT ‘ vous ?

Rappelez-vous que nous sommes seuls Agents au Canada
des Sous-Vétements Cotelés a I'Aiguille a Ressort.

Ellis Manufacturing Go., Limited

HAMILTON, ONT.

Monypenny Bros. & Co., Toronto, Agents de Vente.
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CE QUI CONSTITUE UN PROFIT
EQUITABLE
Est-il raisonnable de se plaindre de
prix peu élevés? 8'lls sont trop ba i
feut les relever promptement 11 vaut

mieux refuser des commandes gue d'en
accepter & des prix qui ne procurent au
Laissez ces commandes aller
Quand un com

mercant fait tout son possible pour ache

cun profit
chez votre concurrent

ter économiquement, travailler systémati
quement peut étre parfaitement assur
que le travail qui n'est pas prof'thale ponr
itageus pour son

affaires n'est im

pas trés av

lul ne s

rival Le volume ¢
y a profit, 11 vaut mieux
ar

portant que s

avoir un peti renouvellement de
chandises sur une base profitable que de
fortes rentrées d'argent englouties par le
ires et des factures, 1it

palement des sal
Shoe Trade Journal

Un prix raisonnable rapportant des pro-
fite n'est pas chose pour laguelle il soit
L'homme qui donne
toujours des raisons pour vendre au prix

besoin de s'excuser

coftant ou au-dessous du prix cofitant, s
ploclame, par le fait méme, fourbe ou in
sensé Nous connaissons des hommes
qui, pendant des années ont joué le jen

de la giche des prix

1 n'y a pas de sta

bilité dans leurs affaires. Leur commerce

se fait A l'aventuie Un acheteur revient
Oun ne peut pas

compter sur leur parole. 1l en va autre

ment avee 'hom me qu? ne cache pas qu'il
fans le commeice pour faire du pro
fit Méme guand nous n
payer les piix que ce marchand demande,

pouvons pas

nous sommes forcés de le respecter pour
sa franchise Nous pouvons nous fier A
lui, quand il offre certains prix pour s
débarrasgser d'un stock qui se vend lente
ment

Quand on (¢

se ragp der

est bon de
» les opinions sont grands

ute des prix

ce qu'on entend par
;ant au juge

ment sain, qui connait les besoins de sov

ment part

comm

profit équitable. 1

district,
mer, peut faire plus de profit & 30 pour
11 sait

ui peut les prévoir et les esti

cent qu'un autre & 50 pouar cent

qu'il aur une demande pour cer

marchandises & chaque saison de 1'année

Il a ces marchandises en stock. 11 n'at
tend pas que la demande batte son plein
Il répond & Ia
produit, il

pour faire ses commandes

qu'elle se

demande au
vend ses marchandises rapidement et ter

mine la saison, s rayons dépourvus de

marchandises. Son rival doit refuser des
commandes avant de savoir ce qui sera
de

qui doit &t

mandé, et finlt la saison avec un stock

re sacrifi

ou conservé jusqu'd
la saison suivante. 1] n'existe pas beau
coup de lignes qui puissent &tre gandées

avee profit pendant plus d'un an
La direction d'une maison de commerce
n'est pas un travall de huit heures par

Jour. L'homme d'affaires doit continuelle.

TISSUS ET NOUVEAUTES

ment s'occuper Beaucoup d'entre eux
doivent plus anx plans élaborés dans le
calme de la soirée qu'au travail fait avec
leur personnel dans le magasin. 11 repasse
en pensée les opérations de la journée
pointe son travaill et celul de ses em
caleule les profils qu'il a faits
sur ses ventes, découvre les erreurs com
mises, prévoit la tiche du lendemain, éla
blit un programme pour le travail de ses

plo

employésy inventorie mentalement son
stock, s'efforce de prévoir V'effet proba
ble des événements courants et des con
ree futur
Tout eela ne peut pas se faire apssi blen

ditions du marché sur le comme

pen t les heures de travail quand
marchand affairé est constamment app
& s'occuper des détalls de son comn

merce

ARTICLES DE COU POUR DAMES

Depuis le commencement du mols, les
articles de cou pour dames ont été 1'ob.
jet d'une grande faveur dans la plupar

magasins, Les vitrines de comptoirs

ont été ornées élégamment et de rom

breux étalages ont été faits dans les v!

trines de devantures. Cette action a eu

Jabot en lawn plissé. Modéle de Rhys
D. Fairbairn.

son effet sur les ventes et les résultats
devralent 8tre satisfaisants, & en jug'r
par le montant des affaires faites. Dans
la plupart des cas, les voyageurs n'é-
talent plus en route, mals un grand nom-
bre d'ordres par lettres n'ont pas été con
sidérables et leur total a servi & mainte

nir l'activité dans les maisons d'articles
de cou

Les effets de fantaisie et les tissus &
jabots ont tenu leur rang usuel; mais il
est évident que la grande vente a porté

sur les lignes & prix populaires. Pow

leur donmer encore de l'activité, quelques

maisons livrent ces articles en boltes
De beaux effets en hauts cols rabattus

De beaux empide.

ments en dentelle médaillon, des cols et

se sont bien vendus

manchettes assortis, des berthes, etc.,

ont aussi été en demande. Dans cef'2

classe, le crochet irlandais

évidence, la dentelle princesse, le point

de Bruxelles et la dentelle duchesse se

vendant également & la clientdle recher
chée Une ligne gui a excessivement bien
réussi, le mois dernier, c'est celle com-
prenant des longueurs de ruches assor-
ties pour le cou BElles étaient mises
d'une maniére attrayante dans des boftes

élégantes

Col stock genre tailleur en lawn et soie.
Nouveau modéle pour le printemps
de Rhys D. Fairbairn.

Les ruches sont en grande demande ot
tout fait espérer que leur vogue ne di
minuera pas au printemps

La plupart des lignes avancées pour le
printemps setont prétes 4 étre offer

dés la saison des fétes passées, et

voyageurs scront alors en  route Les
nouvelles lignes présentent de nombreu-
Ses nouveautés; m

is tant que les pre-
miers voyages n'auront pas été faits, on
ne pourra dire que peu de chose des
nouveaux styles

Les articles de con dans ces nouveaux
effets sont bons, tant & Paris qu'da New-
York, et il devrait en étre ainsl sur ce
marché

Beaucoup de marchands qui ne vou-
laient pas mettre en stock des articles
de coun plus tot dans la saison ont wvu ‘
qu'ils ont perdu, de ce fait, des ventes
en automne

Ces acheteurs se sont an
provisionnés pour le commerce de Noél,
mais on peut dire qu'ils n'ont pas réussi
amssi blen que s'ils avalent mis en ma-
gasin, plus tot dans la saison, un stock
faible, mais représentant bien.
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Ces Vétements
sont
manufacturés
par g

l! Jhe Monarch Knitting Co. |

DUNNVILLE, ONTARIO,

l Fabricants d'Articles Tricotés de Fantaisie.

Splendides
profits pour
vous dans ces
lignes.
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EUREKA

C'est le nom que porte chaque pidce de nos Lustrés,
Mohairs, Siciliens. Nous sommes les seuls représen-
tants de cette marque au Canada et Paugmentation
considérable de nos livraisons dans ces lignes particu,
litres nous prouve que la marchandise est bonne,

Nous tenons un immense stock des lignes pratiques
suivantes, ce qui nous permettra dexécuter vos
ordres de répétition sur rézeption de la commande,

Lustrés, Khantonas, Roxanas, Voiles,

Mohairs,  Taffetas, Armures, Eoliennes,
Siciliens,  Lorrento, Prunelles, Marquisettes,
Popelines, Crépolines, Russell Cords, Crépes de Chine,
Bengalines,

DRAPS SATINS, VENITIENS, SEDAN, VICUNAS.

COMME HAUTE NOUVEAUTE

Tissus en laine rayés, fond blanc avee rayures
noires et rayures grises, Voi'es rayés dans les nuances
créme, gris-perle, bleu-ciel, rose, brun doré, marine et
noire,

Les tissus rayés sont la dernidére nouveauté pour la
saison prochaine. Nous avons aussi un bel assorti-
ment de tweeds rayés, fond blanc avec rayure noire
dans les grandes largenrs pour Costumes et dernier
style pour manteaux de printemps,

]

704 rue St-Joseph

DUREAU A QUEBEC :

L.J. M. Noel

ETOFFES A ROBES
Dept. C.

DRAPERIES

Sorges,  Tweeds Anglals, Tweeds & Pardessus,
Vicunas,  Tweeds Ecossais, Etoffes Imperméables,
Cheviots, Tweeds Canadiens, Cravenettes,

Bel assortiment de fancy worsteds dans les teintes
brunes, marines, grises et éléphant, dernier gofit.

SOIERIES

Taffetas, taffetas chiffon, taffetas louisine, tama-
lines, messalines, peau de soie (C. J. Bonnet), satins
merveilleux en noir et toutes les nuances.

Notre ligne spéciale de soie de fantaisie & 35 cts est
toujours populaire,

TOILES

Toiles carreautées, toiles & verres, toiles A rouleaux
avec hord de couleur, toiles A tabliers, toiles fines,
toiles i broder, toiles & surplis, toiles d'autels, toiles a
nappes écrues et blanchies de 50 pouces & 72 pouces,
toiles & robes, 36 pouces, unies et carreautées, ete,,
ete,

SPECIALITE

Toiles Crash pour rouleaux et linge de cuisine trés
pesantes dans les largeurs suivantes : 18", 20", 24", 27",
30",

P. 8 --Nous envoyons des échantillons sur demande et les
Commandes par la malle sont exécutées avee soin.

¢ H.Racine & @i !

340-342 St-Paul,

Bureau 3 MANCHESTER, Ang.

BUREAU A OTTAWA :

11 rue Sparks

P. E. Bissonnette

Montreal
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Completez vos Achats

Cette lourde tache vous sera Amoindrie si
vous Choisissez dans notre Assortiment.

COTTONNADES CRAVATES CRAVATES CRAVATES
Nous avons des lignes spéciales qui vous plairont Une de nos spécialités pour le commerce du prin-
certainement., temps. -
INDIENNES Lingerie et Bonneterie de Dames
X Les plus nouveaux patrons et Coloris. Valeurs Nos sous-vitements et lingeries blanches pour
insurpassables. Nos lignes COC-BBB. dames sont de la DERNIERE ELEGANCE. Nous

sommes i remplir les commandes déji recues et pour-
rons en exécuter d’autres lors de leur réception.

T‘pia' Prélarts et Fournitures V.uun trouverez dans ce département des lignes trés
a désirables pour votre commerce,
e Maison
Notre stock de Bas est certainement un des
Nous avons un grand assortiment dans ces lignes et plus complets que vous puissiez examiner.

pouvons vous faire voir des dessins que seuls nous L G t : ey
controlons. Notre département de rideaux est le plus es Gants ont requ une attention toute spéciale

varié gqne nous ayions jamais fait voir. lors de nos achats, Notre commerce est beaucoup
: plus considérable que les autres saisons dans ces
lignes.
Foumiturg' Pour ne'.ieu" Voyez et jugez par vous-mémes de nos avancés.
Dept. D.

Sous-vétements pour le Printemps et I'Eté, che- PARAPLUIEB*PAMBOLS

mises Regatta et négligées, un grand choix. Lignes

spéciales : Ohaussons Coton uni et fantaisie, Oache- Manteaux Imperméables ot Cravenettes, Pardessus

mire uni, i cotes, filoselle (fllosses) et fantaicie. en Onoutchouc et en Tweed Imperméable, de style et
Fil de lisle, Dentelle et Imitation de Soie. de confection irréprochables. %

Voyez nos Echaotillons. au complet entre les mains de nos Voyageurs ¥

AVIS IMPORTANT,.—Nous sommes 4 compléter nos Echantillons de Corps et
Calegons, Sweaters, Bas et Chaussons de Laine pour I’Automne

1908, et nous aurons le plaisir de vous les soumettre vers le 1er
Février.

DIFFEREZ VOS COMMANDES D'ICI L& | '

BUREAU A QUEBEC: § H Rac‘ne & zie BUREAU A OTTAWA :
L ]

705 rue St=Josepb 111 rue Sparks
SOl §m-m StPaul, Montreal § ¢y

Bureau 4 MANCHESTER, Ang.

S )




HAMILTON COMPANY

Cette maison a 6té fondée en 1866 par

M. Henry Hamilton; elle dait alors si

tuée rue Notre-Dume Ouest, appelée

cette époque rue Joseph De 1866

1881, année «

Hamilton, décédé, s'associa & son frére
la firme fat connue sous le nom de H. &
N. E. Hamilton. En 1891 L malson se

transporta au coin d

et du ecarré Victoria dans 'édifice occupé

par la Eastern Township Bank Elle

resta jusqu'en 1xa6 Voyant augmenter
ses affaires et ayant besoin de plus d'es
pace, la firme déménagea et se rendit a

coin de la rue Ste-Catherine et de la rue

Peel, ou el.e demeura dix ans En mai

1906, elle quitta ce magasin pour s'ins
taller dans celui qu'elle occupe actuel)
ment

M. Henry Hamilton naquit & St-Luc
comté d'Iberville; i1 était le fils de 8. D

Hamilton, cultivatenr d'origine 6cossal

se. 1l débuta dans les affaives & St-Jean

Québec. De 1a il vint & Montréal on il

§'établt & son compte en 1866 I stu
41 ans dans le commerce sans interrup
tion. Son grand succés en affaires est
din & ses aptitudes et 4 son esprit pré
voyant Pravailleur infatigable, il con
Sacra sa vie aux affaires. 1l fut juge d

paix, membre du Board of Trade, prési
dent du Reform Club; il était estimé
dans la société et populaire dans toutes
les classes. Homme de principes, sa pa
role valait un engagement

M. Henry Hamilton, de méme que M
George Hamilton, grandit avee la firme
depuis son enfance

M. Singer, neveu de M. H Hamilton
fait partie de la firme depuis M

LE MAGASIN HAMILTON—Section des Départements des

Fourrures et des Confections

D. P. Lyons y est entré, il y a dix-huit
ans, 11 est gérant et acheteur du départe
ment des costumes et des chapeaux

M. John T. Burns, est acheteur et gé
rant du département des étoffes & robes

et des soleries

NOUVEAUTES

Le nouveau magasin de la Hamilton Co

celul occupé maintenant par la Hamilton
rue Ste-Catherine Ouest

I M. Napoléon Edouard

e la rue StJacques

y

profoud de 114 pieds

C'est une structare & carcasse d'acier

Bien éclairée partout

apparence brillante, qui manque trop sou

La ventilation a 6t
bien comprise et il en résulte

ique pour les employés et les

dessus de ces vitrines se trouve un sys

téme de prismes de fantaisie Une gran
de tente, supposée étre la plus grande &

Montréal, est employée pour proté

les vitrines du solell. La lumidre élec
trique est employée comme 6clairage et
tous les départementy sont munis du sys
téme transporteur d'argent & cible Lam
son. Deux ascenseurs mis par le pou
voir hydroélectrigue et un élévateur a
marchandises sont en usage. Dans 'ou
tillage de ce nouveau magasin, la Com
pagnie a apporté beaucoup de nouvelles
idées Ele y a installé des accessoires
modernes et tous les efforts ont été faits
pour rendre ce magasin un des plus mo

dernes au Canada

Arrangement du premier plancher

téme a prévalu dans la distri
bution du magasin et chaque 6ltage est
arrangé de maniére & dtre le mieux ap
proprié pour donner de la commodité aux
clients et la plus grande satisfaction & la
Compagnie. lLe premier plancher est ar
rangé d'une maniére attrayante et com
mode. LA, on trouve les lignes les plus
fréquemment demandées par les clients
Les ailes principaies sont larges de huit
pleds et celles de cOté ont 6 pleds; I'a

meuliement du coté e

élevé de 7 pieds
En face de 'entrée st le comptoir cen
tral; 1A, on trouve toutes les lignes gé
nérales, telles que rubans, mouchoirs et
voiles. L'ameublement en bois a 4 pleds,
6 pouces de haut et au sommet est une
vitrine d'une hauteur de 18 pees. Dans
tout le magasin on a pris soin que tout
soit couvert pour protéger les articles
de la poussiére et leur conserver une ap
parence fraiche Les comptoirs sur ce
plancher sont une combinaison de bols

HAMILTON Dentelles, Bas et Sous

Vétements

et de verre, le dessus étant en bois con
vert de drap vert

Dans le département des rubans, une
tringle en verre, haute d'environ deux

pouces, fait qu'il est possible d'employer

le sommet du comptoir pour les étalages
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SI vous désirez augmenter vos ventes de Bretelles et vos Profits en 1908,
nous vous conseillons de voir nos nouveaux échantillons avant de
placer votre ordre pour le printemps.
Demandez & nos voyageurs de vous montrer nos

Bretelles avec Bouts en Peau de Chevreuil

(Stag Leather End)
Elles sont aussi resistantes que de la BALEINE et durent comme du FER.

Nous vous remercions de vos faveurs passées. Nous espérons que vous continue-
rez A nous accorder votre confiance et nous avons ’espoir que I’année 1908 sera
nne année faisant record ponr tous.

Globe Suspender Co., - Rock lsland, P.0,

J. ALPHONSE OUIMET, L. 0. PAQUETTE,
366 Rue St-Paul, Montreal. 70 Rue Church, Quebee.
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Marchandises pour la Salson future.
Pesanteurs pour le Printemps.
Excellente Qualité comme par le Passé.

Homespuns et Draps a Costumes.

REPRESENTANTS:
Hector PrBVBBR. » o ¢ 2 ma s sB s g ee s e m s e eas W MONTREAL.
E.J. Dignum & Co, - - - - - - - - - I R -

MoREE & WBIKOP - - - - « - -« ++ v s v ses oo WINNIPEG.

HARRIS & CO., LIMITED

ROCKWOOD, ONT.
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pendant le jour A gauche de entrée
est le département des articles de cou
Comme dans d'autres départements, on y
voit un étalage de nombreux échantilions
dans le comptoir & vitrines, tandis que
tout le stock est conservé dans des ti

roirs en arriére Dans la section des

parfums, on emplole des rayons de ver

re dans des casiers en verre. De ce cOté
du plancher principal, on trouve les arti
dles pour les cheveux, les peignes, bros
ses et autres marchandises. Prés de l'es
caller est le département des parapluies
Chaque ligne tenue par la maison est re
présentée dans une vitrine en verre, tan
dis que le stock est conservé dans des
tirolrs en arridre. Les articles de tablettes
sont placés A l'arridre du magasin, prés
des ascenseurs, A droite de l'entrée est

le département des articles d’hommes.
Beaucoup de nouvelles idées se manifes

r exemple,

tent dans ce département

les cravates sont toates placées dans un
cabinet vitré contenant de nombreux ti
roirs construits de telle sorte qu'ils peu
vent étre retirés et que plusieurs lignes
solent placées devant 'acheteur sans dé
ranger matériellement le stock. Les vi
trines du premier plancher sont toutes
éclairées a I'électricité

Les sousvétements se trouvent e

ridre, Un fait intéressant dans cette sec
tion, c'est que tout le stock de résery
est conservé derriére des rayons conte

ésent et, de cette manid

nant le stock |
re, un espuce considérable est utilisé, qai
autrement serait perdu cela épargne
beauncoup de temps et de trouble quand
on peut se procurer un nouvel approvi

slonnement de marchandises pour le

comptoir, lorsque le stock des rayons di
minue

Section idéale des coupons

doa
blures, étoffes & robes, se trouvent sur

Les coupons comprenant soler

le plancher de premiére section. La

NOUVEAUTES

sont protégdes contre la poussidére est di

une longueur de drap que l'on doit fixer

LE MAGASIN HAMILTON-—S8ection
Chapeaux

» 1o meilleare maniére pos

la journée, il est replié ou roulé en
dans un petit réduit

pas exactement nouvelle
trés ingénieuse et trés

vétements d'enfants. On peut remarquer

que, bien que toutes les lignes solent re
présentées dans les vitrines qui sont ar
rangées en bon ordre, il n'y a pas de
stock superflu. Tout le superflu est dans
des tiroirs ou emmagasiné allleurs. On
voit 1a des étalages sur tables, ce qui
veut dire une expositton des marchamdi
ses principales du département des arti
cles blancs. De l'autre cdté du méme éta

ge, se trouvent les marchandises en laine

Lrodée, les dessus de coussins, les con

vre-pleds, les confortables, les couverty
»8, los tapls de tables, les lignes damas
ses et les articles de maison. On se sert
de sections fermées pour tenir les ri
jeanx, les confortables et les couvertu
res. Parfols, la porte de cés sections est
en verre, mais, en général, elle est en
stocks dans ces lignes sont
tenus propres et frals, cep ndant 1] est
les étaler et on n'éprouve

bols

trés faclle de
aucune difficulté A montrer les marchan
dises. Les bureaux, généraux et le d&
partement de la publicité sont situés R
Manteaux et costumes

Le troisidme étage est consacré & di
§; on y trouve les manteaux
département  des
Pour

vers usag

t les costumes L

chapeaux est ausel sur cet flage
les wanteaux et les costumes, il ¥y a un
vang de cabinets en verre et en bo's 1
long du mur et on se sert aussi de sup

ports & révolution Les glaces sont abon

dantes, tant sur
glaces A trols faces. Plusleurs grandes

le mur qu'en forme de

tables rondes sont employées pour 1 éta
lage Tout l'ameublement est plagué
nickel Des salles d'essayage selont

construites et seront des plus modern:s
1) y aura aussi dans le magasin une salle

3

MAGASIN HAMILTON—Etoffes & Robes et Soleries

de repos LA, les dames pourront at
tendre ou se reposer. Une salle sera ins
tallée et sera réliée A cet étage. Une au
est une salle de toilette

tre bonne i
pour les dames

Le sixdme étage est employé comme
magasin pour tout le stock de réserve.
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&5 PRETS POUR LE

Commerce du Printemps

LE STOCK LE PLUS CONSIDERABLE.
NOUS SOMMES BIEN PREPARES POUR
DES AFFAIRES TRES ACTIVES PENDANT

LA SAISON DU PRINTEMPS PROCHAIN.

LE

Notre Stock comprend la Plus Haute Au début d'une autre

Qualité et les Meilleures Valeurs en

Lainages

et dans tous les articles pour Tailleurs

année, nous désirons

remercier nos clients

de leur patronage

Tweeds Etotfes a Costumes

Serges Etoffes a Manteaux

Canevas Toiles de Hollande

Draps Italiens Tissus en Crin
Soieries

Tissus pour Poches, etc. 'avoir dans |'avenir.

Seuls Propriétaires des Célébres Serges “BLENHEM”

dans le passé et nous
avons confiance que

nous continuerons a

RO U7 U BB &

et des Serges “Yorsman” de Salt. Les meilleures

lignes dans le commerce.

#. McDougall & Co.

196, RUE MCGILL, MONTREAL. e Toronts Winnipeg, St-John. N.B.
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Une salle de réeréation et de lunch pour
les employés sera aussi &tablie 1a. Toum
ce qui peut leur procurer du confort pen
dant les travailleront
pas sera fait
gnie est de
pour servir un

heures ol ils ne

L'intention de la Compa

prendre des arran ments

lunch aux personnes qui

TISSUS ET NOUVEAUTES
nufacture de la sole passa en Italie & la
fin du treizidme sidcle

Quand les papes quittérent Rome pour
France, i's firent con
secret qui avait
Louis XI

de sole

s'établir & Avignon

naftre dans ce pays le
été gardé par les Ita

établit &4 Tours une manufacture

ens, et

LE MAGASIN HAMILTON

déstrent rester dans 'établissement
Dams le sous-sol une salle d’échantillons
esl arramgée les sal de réception et

1A ainsi que la

d'expédition sont située

chambre des chaudiér Le département

des articles de cu'sine se trouve dans

partie du magasin

bétisse, on a

cette
Dans fait

tous

toute la peu

pour la décoration. Les murs sont

Le premier étage a 17 pleds de

pleds

blancs
hauteur et les
les comptoirs, les
ment sont de la
qui, grice 4 l'excellente lumiére, fait un
effet trés bon

Tout bien considéré, le nouvean maga
sin qui vient d'étre occupé par la Ha
milton Co. est bien supérieur & celui que
cette Compagnie
douteux

autres, 14 Tous

casiers et l'ameuble

couleur de l'acajou, ce

occupait autrefois et 11

n'‘est pas aungmentation

d'affaires résultera du changement de 'a

qu'une

place d'affafres

LA DECOUVERTE DE LA SOIE

La découverte de la sole est attribuée
4 l'une des femmes ¢
Chine, Houng-Ti, qui

ans environ avant I'ére

I'empereur de
mill»
chrétienne, et, de-

régnalt deux

puis cette époque, un endroit
616 réservé
royal de Chine &
appelé en Chine
levage des vers 4 soie

spécial a
jardins du
la culture

dans les palais
du marier
dor"—et & 1'é

Le premier véte

‘I'arbre

ment de soie connu fut fait, non pour un

souverain, non pour une jolie femme
mais pour ce monstre A& forme humaine
appelé Héliogabale. Des moines venus 1
Perse & Constantinople révé
pereur Justinien le de la produc
tion de la sole et lui donnérent quelques

veis & sole, De la Gréce, l'art

nt & l'em

secret

le la ma

Lingerie Blanche et Blouses

Frangols ler fonda la manumactur
de solerles de Lyon qui a toujours ocen

ries
pé le premier
Henri 11, roi de France, portait,
au mariage de sa soeur, la premidre paire
de bas de sole qui edt jamais été faite
Le mot satin qui, au début, était applique
f toutes les soleries en général, est em

rang pour la production de

ce tissu

ployé depuls le dernier sldcle pour distin-
guer les tissus ayant une surface lustrée

(The Sartorial Art Joprnal)

L'INDUSTRIE DES ARTICLES
TRICOTES
Une des branches les plus importantes
Amérique est
tricotés; et biem que
branche ne forme qu'nne partie de
réalité une
nombrenx mé
tiers particuliers se sont développés par
I'intermédiaire de la machine A
ses diverses formes, dit
xtile American
ans, des

de l'industrie textile en

celle des articles
cette
industrie,

la grande c'est en

classe dindustries, car de
tricoter
le journal
Depuis trois cents
merveilleux
ont été apportés 4 la machive & tricoter
nombreux et com-
Le coton et la laine continuent A
étre les principales matidres employées,
et la bonneterie est le principal genre de
tissu qui en rAsulte;
mat éres

perfectionnements
et ses produits sont
plexes

mais les combinal
sons de les espdces de fils em
ployées, les genres d'articles produits et
leur finissage donnent de l'emploi & un
de personnes A partir ju
moment ol l es fils commencent & passer
dans la machine jusqua celul o l'article
terming est prét a étre expédié an mar-
chand et an consommateur

On peut se faire une idée du dévelop-
pement de l'industrie par une étude des

grand nombre

2

statistiques du commerce et du travall;
on y verra qu'en 1860, il y avalt 197 éta-
blissements occupés & la production d'ar
ticles tricotés Le capital investi dans
cette industrie était de $4,035,510 et la
production avait une valeur de $7 230,
606, ’

Quarante ans plus tard, en 1500, le
nombre des établissements produisant des
articles tricotés était de 921, représen
tant un capital de $81.860,604; leur pro
duction était évaluée & $9548

En 1905, le nombre des élablissements
avalt augmente de 17.2 pour cent, il était
de 1079, Le capital investi avait été por-
was 139, soit dix-hait fois la va
leur de la production de 1860

de la
constamment de

que le dollar peut payer
plus d'articles ou des arti
meilleurs qu'il y a quarante-cing
ans; on a estimé qu'étant donnée la di
mination du cot de production et du
prix de vente, il est probable que le pu-
biic achéte par téte de population une
quantité de marchandises tricotées trois
ou quatie fois plus grande qu'il y a vingt
cing ans

Le développement de l'industrie a eu
des hauts et des bas. Des périodes de
dépression 'ont affectée défavorablement,
de méme que des époques prospdres lul
ont donné un nouvel élan. C'est dans le
voisinage des champs de culture da co-

11 faut comprendre que le colt
production a diminué
puls 1860 ot
aujourd'hui

cles

LE MAGASIN HAMILTON, MONTREAL

tonnier que le développement de I'indus-
trie a été le plus remarquable. Les va-
leurs de la laine et du coton ont eu leur
effet sur les marchandises tricotées for-
mées de ces deux matidres. Les salsons
et les changements de modes, ont aussi
produit leur effet, mais I'industrie aug-




-~ Manufacturier de Gants,
T. Galibert, o smcmnz =

LA LIGNE POUR L’AUTOMNE 1908 EST PRETE.

Les Gants Sudde couleur Mocha qui ont été faits pour la premiére fois par notre
maison sont connus si bien et si favorablement du commerce qu'il n’est pas besoin
d’étre présentés,

Notre position comme tanneurs et manufacturiers de Gants est unique,

Grace A notre choix spécial de Pe@aux Vertes, le meilleur apprét
ssible que nous leur donnons, I'uniformité et le brillant de la couleur, nous avons
ait de nos lignes des favorites du commerce.

Nos agents de vente vous verrout sous peu.

AGENTS DE VENTE

Perrin Fréres § Cie

MONTREAL

"+ L)

BURBAUX ET SALLES
D'ECHANTILLONS : ~

Toronto :—
Edifice Traders Bank, rue Yonge.

Winnipeg :—

Bloc Hammond, rue Albert. . .
Vancouver —
130, rue Hasting. . . . . . . .

LA MAISON DES GANTS DU ,CANADA.

A tous nos Clients et au Commerce, nous offrons nos meilleurs souhaits pour
une nouvelle année prospére,

Nos voyageurs sont maintenant en route avec un assortiment complet de nos
échantillons pour L’AUTOMNE 1908, comprenant les valeurs absolument les
meilleures en Gants Importés doublés et non-doublés, en Gants Ringwood et Cachemire,

En fait de Gants de Fabrication Canadienne, notre assortiment est le meilleur
qui ait jamais été offert, car nous nous sommes assuré P'agence pour la vente des
Gants Galibert. Ces marchandises sont bien connues du commerce et
seront vendues et livrées par nous aux prix et aux termes exactement les mémes que
lorsqu’elles ont été vendues directement par le manufacturier.

Perrin Fréres & @ie, u cors v vowrnea




mente et se développe: les statistiques
indigquent une augmentation de fabrica-
tion de tous les articles et cette augmen-
tation ne se ralentit pas

Bien que l'augmentation de production
des Btats du sud ait été un facteur re-
marguable du développement de 1'indus-
trie, Ja majorité des manufactures se li-
vrant A celle industrie sont situées dans
Jes Etats du centre el le plus grand nom-
bre d'entre elles dans I'Btat de New-York
et la Pennsyivanie les Btats de la
Nouvelle-Angleterre et du sud se font
une concurrence active pour la troisidme
place dans la distribution par sections ot
'ouest a un développement qui luil donne
la seconde place.

Bien que la répartition des établisse-
ments donne aux BEtats du centre et du
sud une position presque égale, la répar-
tition du capital investi donne & la Nou-
velle-Angleterre la place la plus @evée,
car, sur $106,663.531 investis aux Etats-
Unis, d'aprés les statistiques de 1905, 68
pour cent de cette somme étaient dans
les Etats du sud, 188 pour cent dans !
Nouvelle-Angleterre | 15.7 pour cen
dans les Etats de I'ouest, et 7.5 pour cent
dans les Btats du gud. Depuls, les pla-
cements dans les Etats du sud ont aug
menté matériellement.

Quelques faits intéressants concernent
les ouvriers employés par I'industrie, car
il y a en augmentation du nombre des
femmes en méme temps que diminution
du mombre des hommes. L/emplol des
enfants a 6té désapprouvé pendant les
années récentes et leur nombre a dimi-
pué, Le probléme des employés est im-
portant dans cette industrie, car des con-
ditions améliorées procurent aux @ta-
blissements une mellleure catégorie d'em-
ployés; en méme temps, Ja prospérité du
pays a ouvert tant de débouchés nou-
veaux et lucratifs A lactivité ouvriére,
que des empiétements ont o6 faits sur
les forces de Vindustrie

Il y a eu des changements notables
dans la machinerie employée, car de nou-
veaux tissus demandent de nouve'les ma-
chines, et la pression exercée sur les
marchés a nécessité des machines per-
fectionnées d'une plus grande capacité,
Les ch sont fr et cons-
tants, et la production d'un seul article
est le résultat du travall de plusieurs
machines. .

L'histolre de I'augmentation des ma-
tibres employées expligue le développe-
ment des industries du coton et de la
laine; mais malgré ce'a, les marchandi-
ges importées trouvent un déhouché et
wsont nécessalres pour satisfaire A la de
mande croissante.

81 un homme réfléchi ne peut pas trou
ver quelque satisfaction dans son com
merce, il ferait mieux de se chercher
guelgue autre occupation.
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BANQUET DES VOYAGEURS

Aux noms des voyageurs de commerce
signalés comme ayant pris part au ban-
quet, il convient d'ajouter ceux cl-dessous
omis & la page 12 de ce numéro:

MM. A. C. Cumming, R. Booth, H. Pi-
net, Chas Shea, Geo. 8. Cleghorn, E.
Bourassa, de W. R, Brock Co., 1ad., et
MM. W. Anderson, G. Harris, F. McNabb,
L. W. Anderson, W. G. Robertson et E.
Bourdon, de Greenshields, Lid

LUNCH DE FIN D'ANNEE

M. M. G B. Fraser, de MM. Green-
shields 14d., a offert an lunch le 19 dé
cembre au Canada Club, & plusieurs des
voyageurs de la malson qul étajent de
retour & Montréal, & I'ocoasion des fétes
de fin d’année. Parmi les invités, nous
relevons les noms de MM. W. Buell, E.
Lapierre, T. Greig, E. Powell, F. MeNab,
G. Harrls, A. Moquin, W. Duquette, D.
A. McNaughton,

LA FABRICATION DE LA TOILE

Rien n'est plus joli qu'un champ de lin
irlandais tout en fleurs. Les tiges sont
hautes d'environ trente pouces, trés fré-
les et d'un gris pale. Chaque tige porte
une fleur d'un ton blea éxquis, quelque
chose entre la telnte du bluet et cellc du
myosotis. La petite fleur n'est pas d'une
constitution trés robuste. Les pétales
tombent bientdt et une cosse de graines
se forme, qui, lorsqu'on lul en laisse le
temps, produit des quantités de ce qu'on
appelle graines de lin. Mais quand on
cultive le lin poar la manufacture de la
tolle, on I'arrache avant que la graine
alt le temps de marir. Aprés avoir été
exposé & V'air pendant quelques jours, le
lin est mis dans V'eau et pendant la quin-
zaine qu'on 'y laisse, 'odeur désagréable
dont il remplit I'air est remarquablement
Torte. Cette Immersion prolonée permet
de séparer facilement le chaume de la
fibre en l'écrasant entre des cylindres,
puis on suspend la fibre par une ouver-
ture au-dessus d'ung machine dans la-
quelle un arbre horizontal muni de la-
mes en bois tourne & la vitesse de 250
tours par minute, Cette machine sépa-
re & jamals la fibre du chaume, qui est
maintenant de la filasse. Vient ensuite
la filature faite dans d'immenses Gtablis-
sements, aprés quoi le fil est tissé pour
en faire de la toile. Enfin on procéde
an blanchiment; pour cela on étend la
toile dehors sur la verdure, ol elle blan-
chit sous V'action de la pluie, du solell
et du vent. Ces longues bandes de toile
d'une blancheur de neige étendues sur le
gazon surprennent l'étranger.

LA BONNE ENTENTE ENTRE ACHE.
TEUR ET VENDEUR

1l n'y a pas d'erreur faite plus commu-
nément par le marchand gque celle qui
consiste & avoir “simplement des reln-
tions d'affaires avec le manufacturier
plutot que de le tralter comme un ami,
Plus leurs relations sont amicales et in-
times, mieux cela vaut pour le commerce
de T'un et de l'autre, awinsl que pour e
confort et le plaisir du client. Le pre-
mier devoir d'un marchand détalllant est
de satisfalre le golt de ses clients. e
premier devoir d'un manufacturier est de
plaire & ses clients qui sont les détali-
lants et les marchands en gros.

Un client n'a aucune hésitation a dir2
exactemwent au marchand ce qu'il désire,
en spéeifiant prix, grandeur, qualité et
apparence. Le marchand prospére écoute
avee attention et fait de son mieux ponr
fournir exactement ce qui lul est deman-
dé. Le détaillant devrait agir visd-vis
du manufacturier de la méme fagon que
12 client agit visd-vis de lJui-méme, en
Jui disant exactement ce que &a clientdle
désire et en lui indiguant les défauts qui
semblent exister dans ses marchandises.
Un manufacturier avisé prend note de
tout ce qui est dit et, quand il peut faire
éc t un ¢ t pour se*
conformer aux désirs du marchand, 1
est trop heurenx de le faire.

Les plaintes des clients sont rarement
explicites. Le marchand gui a une con
nalssance plus exacte des marchandises
fait une plainte plus définie, mais a rare
ment les connaissances techniques aqui
pourraient donner de la valeur A ses opl-
plons. Le manufacturier dont les con-

i sont plat 1

et qul P
en outre de l'alde de contremaftres et
d'experts, peut juger en un moment dela
validité d'une plainte. Quand ces rela-
tions étroltes existent entre le client-et
I« marchand d'une part, entre le mar-
chand et le manufacturier d'autre part
1l est facile de satisfaire les plalgnants
et de découvrir les changements qui se
produisent dans le godt du publie.

Ces ch ts sont o lents
et graduels.

Le marchand est le premier & les re-
marquer, et, 811 est intelligent, il en fera
part au 2| fol

turfer.  Qu ces
¢ ne se pi que dans
une section du pays, d'autres fols ils sont
généraux. Méme dans ce dernier cas, il
y a toujours des districts ot le public
conserve son goft ancien et est opposé A
tout changement. Quand les marchands
g2 tiennent bien informés, un manufactn-
rier se tient facilement en contact avec
toute sa clientdle, en faisant les change-
ments, en produisant de nouvelles mar-
ques qui satisferont tous les gofits, et en
conservant les anclennes pour les dis-
tricts ol régne un golt conservateur.
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Earl Grey, 2, 24", Strathoona, 116, 1%," 2," 21,," 215"

Faux-Cols “Success”

FAITS AU CANADA

Les faux-cols SHccess

peuvent étre vendus a

Ce n’est qu'un petit
nombre des formes fai-

‘ 2 pour 25¢ et donner un
tes dans cette marque gt

populaire de faux-col profit raisonnable au
é -cols.

marchand et une bonne
DEMANDEZ LE

CATALOGUE

valeur au consomma-

teur,
. | TA— s

Laurier, 2" et 2.

TOUS LES MARCHANDS DE GROS TIENNENT “SUCCESS”

Drummond, 2,” 2'/" et 214"
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M. le Marchand!

OS voyageurs sont en route et les comman-
des arrivent. Notre confiance en la situa-
tion est justifiée par ceci:

Les commandes recues de marchands ayant
fait des achats au printemps dernier sont
plus considérables qu’elles n'étaient il y a un an.

Nous apprécions plus que jamais la préémi-
nence du Vétement Victor et la confiance
qu'on peut lui accorder. 9 Et nous déployons
une énergie plus grande que jamais pour que
notre marque de commerce ait une plus grande
signification pour les marchands et les con-
sommateurs.

Faire les meilleurs vétements—ceux qui s'a-
justent le plus parfaitement—qui donnent la
plus grande satisfaction—n’est pas une petite
tache: mais nous pensons y avoir réussi avec
leVétement Victor. 9 Nous désirons que vous
voyez notre ligne pour le printemps.

Envoyez-nous une carte postale et nous ver-
rons & ce que vous soyez bien servi.

THe VicrorR ManuracTurING Co.,
QUEBEC, =--- QUE.

MANTEAUX
ET COSTUMES, FACON TAILLEUR,
LINGERIE ET BLOUSES BLANCHES.

Représentant & Montréal: M. J. A. BLAGD( )N, 204 rue St Jacques.
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Nous offrons au commerce la ligne la plus considérable, la plus ELEGANTE et la plus MODERNE
A'ETOFFES A ROBES et de DRAPS & COSTUMES qui puissent étre réunis.

Les échantillons sont maintenant entre les mains de nos voyageurs.

|

|

Une attention spéciale devrait étre donnée aux genres suivants comme ARTICLES DE VENTE \‘
de la saison prochaine :

Mohairs Pastel Rayés Lorento & Carreaux Voiles Rayés If
Overchecks en Satin Taffetas Drap Barathea Taffetas Unis I
1 Bengalines Unies Popelines Mohairs Glacés |
[ Tartans Drap Rozella Rayures Soie et Laine I
Mélange pour Costumes Mohairs Unis Pastel Mélangé |
1 Ottomans Brillantine Unie Panamas en Laine
Drap Vénitien Alpagas Rayés Pékin Mohair Rayé. “
Crépolines Mélanges Carreautés Popelines en Laine "!‘
Voiles Granites Rayés Armures I
Khantonas Drap Sedan Velouté Cachemire, etc. ‘

INDIENNES INDIENNES INDIENNES

|

Notre assortiment est complet., Patrons et genres pour tous. “‘

Voyez notre Drap a 63%c. “
Voyez notre Drap i 8c. |

Voyez notre Drap a 9:c. I

Voyez notre Drap a 10c. |

Voyez notre Drap & 10c. “?

Tous ces draps sont d’une valeur exceptionnellement bonne dans les conditions actuelles et devraient 1
étre commandés lergement, car les prix sont toujours sujets 4 monter, \
\
1

Assortiment Complet de NOUVEAUX TWEEDS, ETOFFES a PANTALONS, et GARNITURES pour

TAILLEURS.
FOURNITURES de MAISONS, TAPIS, CARRES, PRELARTS.

|
CARRES en LINOLEUM dans toutes les grandeurs—une innovation. Demandez les prix, etc. ,

P. GARNEAU, FILS & CIE, - QUEBEC |

SALLES D’ECHANTILLONS :

242 rue St-Jacques, Edifice Ingleside,
MONTREAL, P.Q. VANCOUVER, C.A. ||
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OUVERTURE DES MODES DU PRIN.
TEMPS

Blen que la date de l'ouverture des
modes du printemps ne solt pas encore
fixée d'une maniére définitive, 11 est A
peu prés certain qu'elle aura lieu le Tundi
2 mars.

Dans le commerce de la mode en gros
on est trés satisfait des affaires, les com-
mandes rentrent bien; les ordres des
voyageurs peuvent #tre comparés avanta-
geusement a ceux qu'ils envoyaient 1'an
dernier & pareille époque. Les collec-
tions ne donnent lieu & aucune plainte et
on attend avec confiance la grosse éché-
ance du 4 février.

Le commerce de la mode en gros re-
goit journellement ses importations en
di du pr et a
oé & en faire la distribution au commer:

ce de détail.

—

DESCRIPTION DE CHAPEAUX

Page 34.—Chapeau de la maison Lord
& Taylor, de New-York. Ce magnifique
moddle a obtenu un grand succds pen-
dant la saison. Ce qui fait son principal
attrait, c'est sa comstruction délicate.
C'est un grand chapeau noir en malines
ot dentelle Chantilly. Pour sa construc-
tion, 11 faut choisir avec soin la carcasse,
qui doit dtre faite de fil métallique &
bonnet, recouvert de satin, fin mais fort,
Le fil métallique doit avoir une grande
force et étre cependant assez flexible
pour faire une forme qui ne soit pas
trop rigide afin de produire 'effet da mo-
ddle. La forme devrait étre construite
sans attache de fil, si possible, ou en
tout cas srus que des bouts courts de fil
métallique soient exposés & la vue. Elle
est couverte de malines, Une longueur
de malines égale & trois fois la circonfé-
rence du chapeau est doublée sur le bord
de'h forme et plissée autour du bord et
de ses fils paralldles. Cela est fait na-
tarellement & la main. La calotte est
couverte d'un morceau de malines coupé
droit, coulissé au centre, p'issé le long du
bord du sommet de la calotte et coulissé
de nouveau A la base. lLa forme ainsi
couverte est alors cousue A un petit
bandeau faisant tout le tour. Le chapean
est prét & étre drapé de dentelle.

Cette draperie consiste en quatre lon-
gueurs de large dentelle Chantilly. Un pa-
tron & bord festonné dont la largeur n'est
pas inférieure & 9 pouces est découpé. Ces
longueurs sont cousues ensemble sous
forme d’écharpe ,deux rangs avec fes.
wns vers le devant et deux rangs avec
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festons vers l'arridre, Toute l'écharpe
est alors drapée autour du chapeau, les
bouts ramenés vers la gauche en arriére,
et 'ampleur de 1'écharpe forme une gran-
de calotte bouffante.

La garniture consiste en un gros noeud
en velours de panne noir, et une aigrette
de héron blanche. Une grosse rose cré-
me, dont la nuance tourne au rose versle
centre, avec son feulllage repose sur les
cheveux et le dessous du bord & gauche.
De la malines noire entoure le bandeau.

Dimensions:

Bord en avant 4% pouces.
Bord en arriére, 4% pouces.
Bord A gauche, 53 pouces.
Calotte, diambdtre 7% pouces,
Calotte, hauteur, 3 pouces,

Ce chapeau peut ausei étre fait en
dentelle blanche ou de covleur. Dans ce
cas, la carcasse doit étre en broche &
bonnet garnie de satin d'une couleur as-
sortie & celle de la dentelle. Comme il
est néoessaire de faufiler ia malines sur
la broche, on doit se servir d'une aiguil-
le trés fine et de fil de so.. assorti & la
broche. Ce fil est passé sous la couver-
tare, sur la broche et A travers la mali-
nes qu'il fixe en place. La couverture de
la broche doit étre partout d'une seule
couleur, c'est-d-dire que le remplissage
en coton doit étre assorti & la couverture,
en sole, sans quol les nuances seraient
visibles. .

Page 34 —Chapeau en sole grise avec
bord forme champignon et calotte droite.
Le bord est d'abord couvert d'une dou-
blure intermédiaire et la sole est décou-
pée d’aprés an patron ajusté au bord du
chapeau. Le bord est finl par un pli
large de 15 pouce. On fait un biais
de 4 pouces de large, enallouant 1 pouce
pour la broche & bonnet insérée le long
de chaque bord du pli de finissage et qui
y est faufilée. De la broche couverte de
satin uni doit étre employée pour le finis-
sage de tels plis afin que l'ouvrage soit
parfait. La calotte est couverte d'une
pidee circulaire en haut et une bande en
blais en fait le tour. Celleci est repliée

_de % pouce plus large que la largeur de
la calotte afin d'allouer 34 pouce & chaque
bord pour le rempl. Cette forme n'a pas
besoin de bandeau.

La calotte a 4 pouces de haut et six
pouces de diamédtre; une ruche ample de
malines plissée forme garniture tout aun-
tour de la calotte et est de la méme
nuance, Deux oiseaux de nuance taupe
sont montés sur la ruche comme dans la
gravure,

Dimensions:

Bord, avant, 4 pouces.
Bord, arridre, 4% pouces,
Bord, cotés, 5% pouces,
Tour de téte, 18 pouces,
Calotte, diameétre, 6 pouces.
Calotte, hauteur, 4 pouces.
Page 36.—Moddle de Harry Samuels &

Bros, New-York. Cette jolle toque est
faite sur une petite forme “Colonial”,
dont la partie arridre a 6té coupée, com-
me pour former bonnet. Cette toque
peut étre portée par les jeunes femmes
comme par les personnes plus Agées avec
un effet également bon.

Dans le modéle représenté par la gra-
vure, la forme est couverte de peaux de
vison, cousues ensemble, de maniére que
les lignes foncées aillent de l'avant &
I'arridre de la calotte. On fait une ban-
de au moyen de morceaux de peaux cou-
pés en longueurs de § pouces, les lignes
foncées 6tant paralldles les unecs aux au-
tres. Cette bande est cousue sur la cou-
ronne, dont le devant senlement en est
couvert. Un bord de la bande est cousu
juste & Vintérieur de Ja couronne, la
fourrure tournée vers la forme. Cette
bande est ensuite ramenée sur la couron-
ne et cousue. Aprés avoir fixé la four-
ture en place, on remplit de malines ou
de velours l'espace compris entre la cou-
ronne et la calotte,

La garniture se compose d'une touffe
de quatre grosses roses en sole, l'une
d'un rouge brunétre. Du feuillage vert
semblant avoir 6té atteint par la gelée;
qui a bruni Vextrémité des feullles, et
de longues tiges avec leurs épines se mé-
lent & la touffe de roses

Dimensions:

Couronne, 3% pouces en avant.

Cotés, 2% pouces, Espace découpé en
arridre, 6 pouces. La calotte a un dia-
métre de 5 pouces; en arridre, elle a 2%
pouces, De la base au centre des cOtés,
5 pouces. La forme s'étend, au-dessous
de la calotte de deux pouces de chaque
cOté jusqu'd 'endroit relevé formant cou-
ronne. La portion découpée en arridre
s'ajuste bien sur une coiffure basse et
est dissimulé par la garniture.

M. Petit, acheteur de la maison De-
benhams (Canada), Ltd, de retour d'un
voyage d'achats en Burope, nous donne *
les quelques renseignements sulvants, au
sujet des modes pour la prochaine sai-
son,

Les d distes par mon-
trent encore quelques grands chapeaux
mais en moins grand nombre que précé.
demment; elles semblent plutdt travail-
ler les formes plus petites et moins volu-
mineuses tirant sur le genre togque ou
turban.

Pour les formes on emplole beaucoup
de crin ainsi qu'une paille trds fine, la
paille Tégale ainsi que des plateaux en
Leghorn, le tout dans tous les tons plus
nouveaux que nous indiguerons plug loin.

Les chapeaux de dernidre création sont
gainis & effet droit sur‘le coté, soit avec
des fleurs, soit avec des plumes dans le
genre pompon militalre, soit avec des
épis de blé. Quelque chose de trds- nou-
veau est le pompon en plumes d'autruche
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Cravates dMHommes
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Attendez donc un peu>

Nos Concurrants vous disent déjd ce qui
se portera au Printemps. Attendez.

Nous avons quelque chose en réserve que
nous mettrons sur le marché en temps apportun
pour le commerce de la Premidre Heure. . . .

Notre Nouvelle Brochure Illustrée sera entre
vos mains dans l'espace de quelques jours et
vous donnera quelque idée de ce que nous
faisons dans la ligne des Articles de Cou pour
Hommes pour le Printemps 1908.

MM. PREVOST BROS., nos représentants,
iront vous voir de bonne heure en février,
avec notre ligne compléte de Nouveautés pour
le Printemps . « « + ¢ + 4 s & 0 o e

m The Sword Neckwear Co.. 2. "f

TORONTO, CANADA




96

coupées. Dans les plumes de fantaisie &
effet drolt on remarque beaucoup de
plumes de héron

Les grandes modistes montrent encore
des chapeaux genis de plumes A effet
mou, ainsl qu'un certain nombre de mo-
ddles avec grandes plumes couteaun dans
les plus nouvelles nuances. On volt auss!
en assez grande quantité des algrettes
tombantes, des ospreys trés fournis et
quelques plumes d'autruche de coulenr
dans les tons les plus nouveaux.

Une nouveauté trés originale est un
chapeau tout en pétales de roses qui fait
un trés joli effet et semble appelé & un
grand succds.

Pour les bandeaux la fantaisie des mo-
distes s'exerce sur différentes matidres
telles que la paille, les paillettes, ete.; on
en voit surtout dans les couleurs or; le
bandeau en jais tient une bonne place

Comme garnitures on verra beaucoup
de rubams, de tulle, de tulle grec dans les
tons assortis aux fleurs.

Comme fleurs, volei celles qui sem-
blent devoir 8tre les plus favorisées par
la mode; jacinthes, coucous, géraniums,
Mlas, tulipes, oelllets, chrysanthdmes, co-
quelicots, ainsi que les roses et méme
les trés grandes roses,

BEnfin, comme nuances, volel celles qui
paraissent devoir obtenir la plus gramde
vogue; le cerise, avant tout; puis, en-
sulte, le vieux bleu; viennent apréds: le
vert empire, le mordoré, le fan, le shan-
tung, le blen paon (peacock).

On voit que ni les matériaux, ni les
puances ne font défaut et que les modis-
tes amront de gquoi exercer leurs talents
et leur goQt pour satisfaire leur clien-
tele.

- Sk A

Le Colonel Des Trolsmaisons de la
maison J. M. Orkin & Co. nous dit que
pour les modes du printemps, les cha-
peaux gente Gainshorough seront de gran-
de vogue.

La forme rabattue tiendra une certaine
place pour les chapeaux des personnes
d'dge moyen,

Le crin jouera un grand role dans les
formes de chapeaux.

1e tulle et le chiffon seront largement
employés et dans la confection des cha-
peaux et comme garnitures,

Pour garniture, les fleurs et les plumes
blondines seront de grande vogue. Par-
mi les fleurs, la rose American Beauty
semble tenir la téte.

Les aigrettes seront également tréds en
demande.

Parmi les nuances dn commencement

_de la salson, on recommande spéclale-
ment le rubis et le groseille.

La maison J. M. Orkin & Co. ouvrira
ges chambres de montage, le 15 février,
et elle invite les modistes qui voudront
bien venir copier les moddles importés
A profiter de cette ouverture,

LA SOIE ARTIFICIELLE

—

On a tellement éerit, dans ces der
nlers temps, au sujet de la sole arufi-
cielle, pour et contre, que l'article sul-
vant sur ce sujet, par Howard W. Am
bruster, récemment publié par le journal
“American 8ilk”, et trds documenté, in-
téressera et instruira nos lecteurs; aussi,
nous le repr avec la per i
du journal “American Silk", dit “Textile
American”.

L'emploi du fil de sole artificielle pour
Jes tissus, aprds avoir attiré en passant
V'intérét des manufacturiers de rubans,
soleries, étoffes & robes mélangées et tis-
gug pour tapisserie, pendant un certain
nombre d'années, demande maintenant
leur sérieuse attention. Les plus grands
progrés dans les lignes cl-dessus ont ét&
faits & 'étranger, mais, méme maintenant
le fil de sole artificielle est employé avee
suecds dans un grand nombre de manu-
factures domestioues, et, d'aprés les in-
dications actuelles, il est probable qu'il
deviendra un article courant de tissage,
comme 1l Vest déjd chez les manufac-
turfers de braids et de garnitures. L2
développement réeent peut &tre attribué
plus ou moins A trols facteurs: Pra-
midrement 'amélioration de la force 1o
résistance et d'autres qualités de ce 11,
due A V'évolution naturelle de V'art de '
filature de la cellulose soluble; deuxid-
mement, aux efforts fben dirigés des ma-
nufacturiers étrangers, dont les nom-
breux efforts faits pour utiliser ce fil ont
finalement remporté du succds et ont
alnsl déblayé le chemin pour d'autres :
enfin, & 'augmentation du prix de la sole
naturelle, aingi qu@ un déclin simultane
dun prix de vente du produnit artificlel.

Te fil de sole artificlel a &té employé

méme district furent prompts & saivre
cet exemple dans le tissage des soles
h de isie, dans 1l
lemplol de sole artificielle fit ressortir
le dessin, avec un brillant gu'on pouvait
A peine obtenir avec de la sole réelle.
Ensuite, les fabricants de tapisseries
d’Allemagne, & Chemnitz, produisirent
une ligne de rideaux solides, de tentures,
ol les effeta de haut lustre et de haute
coloration obtenus avec le nouveau fil
sont des traits caractéristiques significa-
tifs. Les étoffes A robes mélangées de
diverses espdces offrent aus.i un vaste
champ au fil de sole artificlel et §l sem-
ble A présent que son emplol soit peun
limité.

Un facteur remarquable par rapport an
mélange de la sole artificielle avec la
laine worsted dans les étoffes d'robes est
le fait qu'étant un produit végétal, elle
peut 8tre teinte en écheveaux en con
Jeurs indéléblles, et, apréa avoir 6té tis
sée avec de la laine worsted, le tissu fini
peut recevoir une autre teinture en con-
leurs diverses, sans que la sole en soit
affectée. Bien entendu, cette seconde
telnture n'est pas poasible avec la soie
naturelle ot le worsted, ces deux fils”
étant des fibres animales; et des résultats
potables ont déja été obtenus en effets
sole et laine, par 'emploi de la sole arti-
ficlelle. TLes manufacturiers américains
qui ont déja adopté la sole artifcelle avec
suceds, 'emploient principalement comme
remplissage, avec de la sole naturelle, 12
la laine worsted on du coton; mals, si
cette sole est filée en la tordant serré,
elle semble gonvenir presque aussi bien
pour les chaines mélangées. Dans cer
tains tissus, principalement les soleries
larges, de texture trds légére, il n'est pas
profitable de substituer la sole artificiel
l¢ &4 la sole naturelle, car la premidre
n'a pas encore été tissée pour le marché
en titre plus fin que 3% A 4 dragmes.
Toutefois, il n'est pas dofiteux qu'il ne
s'agit 1A gque d'une question de temps: le
développement rapide des procédés m*-

i et ¢ , pour la transfor-

pour les bralds et les teries,
depuis les premiers jours de sa manufa~
ture & Besangon, France, {1 ¥y a presque
vingt ans, par le Comte Hilaire de Char-
donnet, Aujourdhui, la sole artificielle
est une matidre premidre basique qui ¢ rt
2 la fabrication de la plus grande partie
des braids et garnitures pour robes wt
pour chapeaux manufacturés en Burope
e! en Amérique,

Bt c'est aussi de France que I'Améri.
que a recu les premiers tissus contenant
ce prodult merveilleux. T1 est probable
que les premiers qui alent en & surmon-
ter les difficultés aul semblalent exister
dans le tissage du fil furent les manufas-
turfers de ruban de Lyon et de StEtien-
ne, oll, pendant des sideles, la sole natu-
relle avait régné en toute souveraineté.
Les manufacturiers de soleries larges du

mation de la cellulose en ces filaments
produira commercialement un fil aussi
fin que celui provenant du ver A sole. 1l
n'y a aucune raison apparente pour que
l1a plus fine filature du ver & sole ne soit
améliorée sous ce rapport, sl nous en
jugeons par les &chantillons d'expérien-
ce qui ont été produits dans les labora-
toires de ceux qui étudient la question.

Une autre objection & l'emploi de la
sole artificielle dans certains tissus, c'est
qu'elle g'affaiblit d'une manidre percepti-

dans l'eau. Cette qualité ‘qui a fait

beaucoup n'ont pas essayé de mani-
puler le fil de sole artificiel est une ob-
jection, plus apparente toutefols que ré-
elle dans toutes les étoffes & robes ol le
fil de soie artificiel peut 8tre mélangé
avec la soie paturelle, le worsted ou o
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L'année écoulée nous a apporté une certaine prospérité, tout-a-fait égale A ce
que nous attendions et bien supérieure d une augmentation normale.
La nouvelle année promet 2 tous les points de vue de battre tous les records—

si nous pouvons en juger par les ordres déja regus d’avance pour les

Sous-Uetements de Stanfield.

Nous devons des remerciements a tous les marchands détaillants tenant les
Sous-Vétements Irrétrécissables de Stanfield, pour leur aide d notre sucees.

A eux — et A tout le Canada — nous souhaitons une NouvELLE ANNEE HEU-

REUSE ET PROSPERE.

STANFIELDS LIMITED, - - - Truro, N.E.

Thomas MAY & CO., Ltd.

ont 'honneur de faire savoir au commerce qu'ils

sont maintenant dans leur nouvel établissement,

14 rue Ste-Héléene, Montréal

Importateurs de

Rubans, Dentelles, Garnitures, etc.

Assortiment complet de Rubans toujours en mains.
Maintenez votre stock assorti au moyen
d’ordres par lettres.
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coton; on utilise aingi son lustre brillant
sans sacrifier la stabilité du wmatériel
tissé, gquand 11 est humecté d'eau. Bn
réalité, 1) n'y a pas beaucoup de tissus
pour lesquels on ne pourrait pas employer
la sole artificlelle davs un but de décora-
tion pour des fils qui devralent étre sou-
mis & un effort de tension pendant qu'ils
sont humides. 11 faut dire aussi que la
gole artificielle ne subit aucun dommage
permanent de la part de l'ean, quel que
soit le temps pendant lequel elle v a e
plongée; cette sole en séchant reprend
toute son anclenne force et som ancien
lustre.

Il y a en ce moment trols procédés dif-
férents par lesquels le fil de sole artifi
clel est prodult, et, dans tous ces procd:
¢4s, la cellulose est la matidre premidra.
Ces procédés sont connus communément
gous les noms de procédé au nitro-cellu-
lose, ou procédé Chardonnet, proctdé en-
pra-ammonium et procédé alcall-cellulose,
ou procédé visqueux. Le coton brut 42
diverses espbees est la forme sous la-
quelle la cellulose est préférée, et tous les
genres de coton peuvent stre employés, A
partir du coton égyptien le plus fin Jus-
qu'aux filasses & meilleur marché ; on
peut aussi employer la fibre des cosses
de 1a graine de coton, qui est moins cof-
teuse que l'nne ou l'autre des fibres ol
desaus.

La différence dans le colt des divers
genres de coton est compensée jusqu'd un
certain point par leur différence de pure-
té et le percentage plus grand du coton
plus cofiteux qui peut étre mis dans les
solutions dont les filaments sont formés.

La pulpe de bols es. aussi employée
jusqud un certain point par les manu-
factures de la sole artificlelle et on peut
obtenir de la cellulose soluble du chan-
vre, de la paille ou de toute autre fibre
végétale. Au point de vue chimique, les
trois procédés nommés plus haut sont
trés différents; dans le premier, on em-
plole de l'alcool et de 1'éther comme
agents dissolvants, dans le second, on
emploie du sel de culvre et dans le troi-
sldme, on traite la cellulose par de la
goude caustique et du bisulphure de car
bone. Au point de vue mécanigue toute-
fois, les prockdés ne différent pas beau-
coup en principe, bien qu'il y ait une
grande différence dans les types de ma-
chines employés, On force les solutions
A passer dana des orifices minuscules, ot
ces solutions pénétrant dans des bains
chimiques, ou passant & l'air libre, la cel-
lulose qui y est contenue est intervertie
oun durcie pour former le filament stable
et continu. Ces filaments ou fils sont
groupés sur de grosses bobines, et, aprds
un autre traitement chimique, sont cor-
dés pour en former les fils complets.

La sole artificielle de nitro-cellulose
fut la premidre fabriguée A Besancom,
France, par le Comte de Chardonnet,

) .- -
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comme 11 a 6té dit plus haut, et elle est
maintenant manufacturée dans presque
tous les pays d'Burope; les plus grands
producteurs sont: “La Société Beonomi-
que pour la Fabrication de la Sole Char-
donnet, & B gon"; la “V g
Kunstsel den Fabriken A G" de Frank-
fort, Allemagne et de Zurich, Suisse, =t
“La Société de la Sole Artificlelle”, de
Tubize, en Belgique

Le procédé cupra-ammonium est origi-
naire de Elberfeld ,Allemagne et est dd
& MM. Fremery, Urban et Bronnert, 1a
Compagnie qul manufacture également
par ce procédé est la “Vereinigte Glanz
stoff Fabriken A. G." de Elberfeld; d'au-
tres manufactures opérant par ce procé
dé existent aussl en France, en Belgique
et en Autriche,

Le procédé visqueux, le plus récent dos
trols, a été entrepris sur une base expéri-
mentale, par MM. Grosa, Bevan & Stearn,
A Londres, Angleterre. A présent les
droits concernant ce procédé sont en
Angleterre la propriété de MM. 8. Cour-

talds & Co. Jes grands manufacturiers.

angials de crépe qui possddent une vast2
manufacture pour la production de la
sole artificielle, & Coventry; cette manu-
facture est reliée & leur ms .afacture de
tissage. La sole artificielle produite par
ce procédé est aussi manufacturée en
France et en Allemagne, et, de plus, c'est
le seul procédé par lequel le fil de sole
artificlel ait été produit pour le marché
des Etats-Unis. L'établissement améri-
caln est celul de Genasco Bilk Works, A
Lansdowne, prés de Philadelphie ; les
directeurs de cet établissement ont aé-
veloppé un produit que l'on prétend bien
supérieur & toute la sole artificielle fm-
portée, notablement par sa force et son
lustre. Des brins, pour une capacité con-
sidérablement augmentée, sont falts en
ce moment par 1a maison de Lansdown:

Divers autres procédés pour la mann-
facture d'un fil artificiel ayant la textn-
re de la sole ont 6té développés expéri-
mentalement, mais n'ont pas obtéenu un
succés commercial. Un fil manufacturé
a 6té obtenu au moyen de la gélatine,
par le procédé Millar, mals ce produil
échoua piteusement, et le fil fini état
toujours soluble dans l'eau et se dissol-
vait sl on essayait de le teindre. On a
auss! fabriqué du fil an moyen de l'acé-

bouillir de la sole anturelle, et diverses
autres matidres, ont aussi trouvé leurs
partisans parmi les chimistes qui s'effor-
cent de supplanter les vers & sole de 1'0-
rient. On rapporte également gqu'un chl-
miste anglais a produit par synthése une
sole qul, au point de vue chimique, est
exactement semblable, sous tous les rav-
ports, au prodult du ver &~ sole. Toute-
fols, on n'a pas espéré produire une sole
artificlelle de ce genre pour le marché.

D'autres produits manufacturés en mé-
me temps que les soles artificielles com
prennent les imitations de crins de che-
val, un brin semblable & la cellulose, mals
de polds beaucoup plus lourd, la pallle
artificielle de Laml, une bande plate d'un
haut brillant, et un fil de coton enduit
d'une solution de cellulose. Tous ces
produits sont beaucoup employés pour 'a
garniture de chapeaux, surtout le dernier,
et le premier a trouvé un bon marché
dans les tissus en crins de cheval, pour
la couverture des meubles.

La production de la sole artificielle
dans 'univers dépasse aujourhul 6,000
000 de livres annuellement, siony inclut
Jeu imitations de crin de cheval, et le
marché augmente avec beaucoup de e
pidité. Les Etats-Unis en ont consomm *
l'année dernidre, diton, une quantité
beaucoup plus grande qu'un million do
livres. L/importance du marché de la sole
artificielle, quand elle aura été générale-
ment adoptée, ne peut pas étre jugée en
c¢ moment,

LES MEUBLES ET LEURS STYLES

Le fabricant de meubles n'est pas au-
tant A la merci de la mode que la mo-
diste ou 1a couturidre, mais 1l serait trds
fmprudent s'll négligealt d'observer les
signes des temps, en ce qui concerne son
art. A l'encontre de ses confréres en af-
faires qui drapent le corps féminin, il n'a
pas besoin d'attendre ses instructions et
ges modeles de Paris. Heureusement
pour lul, Worth ne gouverne pas son
atelier,

La domination de‘la France sur nos

tate de cellulose; ce fil a 1 ge d'8-
tre & l'épreuve de l'eau, mais le prix éle-
vé des Ingrédients chimigues employés
dans le procédé de fabrication ont em-
péché ce procédé de sortir du laboratoire.
On a essayé une solution de chlorure de
zine et de cellulose, mais sans résultat
permanent. Le caséine peut étre conver-
tle en une sole artificielle, et des expé-
rience sont maintenant faites dans 22
but, tandis que l'osséine, produit gélati-
neux, un mélangé de collulose et de ca-
outchouc, le résidu obtenu en faisant

o quoiqu'elle soit
encore grande, est loin d'dtre aussi su-
préme qu'elle I'était autrefols.

“Quels sont les styles qui auront pro-
bablement la vogue?” “Quels sont les
styles qui ont des chances de demeurer”
Volld des questions auxquelles le manu-
facturier judiclenx cherche une réponse.
Nous ne cherchons pas & établir ou A&
maintenir un bureau de prophéties pour
le commerce, ol nos amis pourraient ap-
prendre d'avance ce qui va se passer,
mais nous pouvons diriger leur attention




La marque de commerce ci-des-
sus se trouve sur les sous-vétements
qui ont la plus forte vente au
Canada.

Pour tenir vos tablettes libres
de stock inactif, vendez les Sous-
Vétements Pen-Angle qui se meu-
vent activement, Votre marchand
de gros exécutera votre ordre

Penmans, Limited.

Paris, Canada.

QSSSSQQSSSSQQ38323228333935

-8

Les Gants
de Peau de

——————= Sont les Gants ——==—==

dont chaque paire est accompagnee
d’'une garantie.

222
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Rhys D. Fairbairn

Limited
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No. K 530.-$42.00 la douzaine
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sur certains caractdres d'un petit nom-
bre de styles qui, durant les trente der-
nidres années ont, pour ainsi dire, ap-
paru A 'horizou et ont maintenant pres-
que entirement disparu; d'un autre c6té,
nous pouvons indiquer certaines modes
qui demeurent toutes les saisons. Nous
pensons qa'il est possible, grice & l'ex-
périence du passé, de déterminer quelles
classes de styles d'ameublement ont les
Gléments nécessaires pour étre permanen-
tes. D'abord ,nous pouvons jeter un coup
d'oell sur un petit nombre de styles fugl-
tifs qui, & une certaine épogue eurent une
vogue extréme et semblaient devoir tou-
Jours resier avec nous,

Prenons d'abord le style sévdre et in-
téressant de I'épogue de Jacques ler, ren-
du populaire par le pinceau habile de
Bruce J. Talbert et les écrits de Charles
Bastlake; ce style semblait si solide et si
blen compris, sa construction était si bon-
ne et comportait si peu de placage qu'il
est étonnant que le public arrivit A en
étre fatigué Mais 11 le devint, et pour-
quoi? Tout d'abord, nous pensons que ce
genre eut la machance de recevoir un
nom peu approprié. Certaines person-
nes le qu;llllbxvnl de “Barly English"”,
blen qu'il n'edt pas la moindre relation
avec cette période renommée de l'art go-
thigue, et il fut agrémenté d'une telle
quantité d'ornements monotones qu'un
public almant ses aises n'en voulQt plus.
Sa sévérité devint affligeante et sa soli-
@ité trop évidente et son Honnéteté de
construotion devinrent un ennul, Ainsi,
I'acheteur versatile d" b w'en
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nl véritablement orientales ni d’un bon
art moderne. C'éait quelque chose com-
me d'essayer de falre passer pour le véri-
table Japonais la caricature inimitable d.a
Mikado. Awu aprés deux saisons, le
style anglo-japonals disparut. 8i quel-
ques exemples de ce style métis se ren-
contrent encore dans des maisons é16-
gantes, on les rencontre dans les coins
les plus reculés ot aucun fabricant de
meubles ne trouverait aujourd'hul de 1'es-

pace dans ses salles d'exposition pourun

el ameublement.

Le dernier de ces essais faits pour four-
nir & un public versatile quelque chose
de nouveaa a éé connu sous le nom d'art
nouveau. Heureusement, bien qu'il soit
A peine né, il est déjd vieux. Les hom-
mes réellement brillants qui, dans 'art
de la poterie et de la décoration s'éloi-

tend A disparaitee, 1l se replie immédia-
lement sur wes séries classigues. Dans
ce pays, il es{ en sécurité en retournant
tout de sulte aux formes toujours gra-
cleuses des styles Heppelwhite et Shera-
ton et, en vérité, & tout ce qui a été pro-
duit sous I'influence et les ausplces des
Fréres Adam et Bven Chippendale, avec
toutes ses monstruosités, mais qui peut
Otre exposé avec une certaine chance de
trouver des admirateurs. En effet, les re-
productions plus ou moins exactes pour
salles & manger, bibliothégques ou halls
de I'admirable style de I'éspoque de Jac-
ques ler, & meotifs principalement fla-
mands, qui nos i
malsons anglaises an XVIlliéme sldcle
sont du stock parfaitement sir.

Nos musées, notablement celuf de South
Kensington, sont riches en exemples de
cette péri et de bonnes coples faltes

gnérent de la tradition et ch di-
rectement dans la nature les lignes les
plus tortueuses et les plus serpentines,
pensaient peu & ce qui réswiterait de
cette révolte contre ce qui est accepté en
art.  On peut dire avec raison “‘aprés
cela, le déluge” 11 n'est pas douteux
que beaucoup de ce qui était bon et in-
téressant sortit de cette nouvelle mode
du bon plaisir. Un certain nombre de
Jeunes dessinateurs se détachant des en-
traves des livres classiques, étonnérent
le monde des arts et toutes les autres
personnes par de nouveles combinalsons
de lignes et de colorations. C'était la
liberté avec une vengeance, mafs, sous
ce rapport, on pourrait s'exclamer avec

détourna rapidement et accueillit avec
joie les
genre Rococo, Chinois et Gothique, Mé-

fantaisies de Chippendale, un_

Mad Roland: “Oh! Liberté, que de
crimes furent commis en ton nom.” Le
premier 1 qui vous en
voyant l'art nouveau était un sentiment

me mai si quel bien
falt, du genre Talbert, nous encombre
dans une salle de vente, il n'excite pas
d'intérét ni de surenchéres.

A peu prés vers la méme période, il y
eut un essal curieux pour abolir cette
fantaisie, par la sévérité, par l'introduc-
tion de ce qui fut appelé, par manque de
meilleurs termes, 'ameublement Moyen-
Age Ge chambre & coucher. Cet ameu-
blement appartient en vérité aux an-
clens temps et il est le senl du style
“Barly English.” Tout cela tend & mon-
trer que le public n'endure pas un style
sévére continu, & moins qu'il n'ait der-
riére lui une autorité classique.

Allant & l'extréme opposé, an autre mo-
.déle g1i a tenu de nombreux ateliers trés
occupés, il y a quelque vingt ans, fut
le style Anglo-Japonais, un curieux es-
sal fait pour greffer des formes japo-
naises sur un cadre anglals. L'appa-
rence de ces meubles coincidait avec
une étrange renaissance de l'art franco
chinols et, pendant un certain temps,
des salons du monde élégant, tant A
londres qua Paris, furent envahis
par des monstruosifés qul n'étaient

d'ét et d'admiration pour sa
fral heur et le courage de ceux qui
I'avalent créé. Puis, & mesure que les
excentricités se développérent et furemt
exagérées — combien de bonnes choses
ont été détruites par 'exagération — un
sentiment de satiété se fit jour et fina-
lement, quand on s'apergut que beaucoup
a'h qui ne ni dessl
ni pelndre s'abritalent sous l'excuse que
leurs élucubrations étajent de I'Art Nou-
veau, les gens A 1'esprit cultivé commen-
cérent & se fatiguer de cette nouvelle
chose. D'une maniére ou d'une aatre,
ces frrmes fantastiques, gracleuses et jo-
lies, comme beaucoup d'entre elles le sont
indubitablement, manquent de ce pouvoir
permanent qui a permis & quelques sty-
les de survivre A toute eritique. On pour-
rait prendre d'autres exemples de sty-
les fantaisistes moins en vie qui sont
venus et qui sont partis comme les mo-
des des modistes, mais pour faire con-
traste, idérons un
uns des styles qui demeurent.

Il est assez corieux de constater que
lorsque le fabricant de menbles s'aper-
¢olt qu'une de ces nouvelles fantaisies

comme telles se vendent toujours.

Bn outre, les trols ou quatre grands
styles frangals sont toujours avec nous,
A savoir: Louls XV, Louis XVI et le sty-
le Bmpire, et beaucoup de gens & l'esprit
cultivé ont recours A l'art francals pour
la décoration de leurs salons de réeep-
tion. Des styles peuvent venir & dispa: ~
raitre, mals comme notre populaire She-
raton, ces styles peuvent durer toujours.
Lear permanence est due, nous pensons,
an fait que ces styles sont basés sur des
formes qui, pendan' de nombreuses &épo-
ques ont 6té regardés comme des modéles
de beauté. La base classique de tout ce
que les Fréres Adam ont fait étalt 1’616
ment qui a fait survivre leur style,

Ainsi, en réponse 4 la demande “Quels
sont les styles qui ont des chances de de-
meurer?’ noas répondrons “‘ceux unique-
ment qui ont le bénéfice de la tradition;
ceux auxquels on peut assigner des styles
Be trouvant dans les livres de texte.” Mé-
me avec cette limitation, il y a largement
place pour que le dessinateur habile
exerce son talent, mais s'fl ne sult que
Sa propre Inspiration et appelle ses fan-
taisies de I'Art Nouveau, 11 pourra s'aper
cevolr que le public préfére des formes
qui ont pour les recommander le carac-
tére respectable de l'antiquité. (Cabinet
Maker and Complete House Furnisher).

Geo. H. Hees, Son & Company

1 a1 'établ 4o osthe
mll:on, & Toronto. Perte totale, $126,00%
environ. Perte suble la maison Geo.
H. Hees, Son & Co., mooo; par Clarke
& Clarke, $15,000; par Pocock & Cowill,
$20,000; par Wrinch, McLaren & *
$20,000; par Turner & Hamilton 88,000,
Assurances totales, $104,500,

Tels sont les résultats d'un incendie
qui s'est déclaré, il y a quelques semai-
nes, dans l'entrepdt vaste et nouveaun si-
tué 52 rue Bay, Toronto, et connu sous

le m d'Edifice
leu s'est déclaré a I'étage @
;ltenr et c'est lrlcl:'l un travail p‘ulnbv!.e'

que
4 le limiter A la section de 'entrepot. Les
flammes furent d'abord apercues du 10e
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ingering Beehive de Baldwin

La Laine “ Fingering” ORIGINALE

LA MEILLEURE DE LA GRANDE - BRETACNE

NE PEUT PAS ETRE SURPASSEE

o i CHALEUR, k CONFORT e b DUREE conbinés.

Derniéres Spécialités:
Un fil splendide pour vétements chauds, tels que Chaussettes, Bas, Bas pour Golf, Gants

Llillﬂ L] mer “0Ilh|0 tho' “ Comforters” et Combinaisons. 11 a Ia méme longueur et la méme épaisseur que le

meilleur fil & filer & trois brins, mais est beaucoup plus fort et plus durable & 'usage.
Une nouveauté pour faire chez soi les Rugs et les Nattes. Retors ciblé, fini lustré. Fournie

l‘in‘ mr e n'gs i vaa on 8 douzaines de nuances d'art

Un article réellement de choix pour faire des chilles et des ** wrappers " élégants.
L“M EWO? mhivo' ot convient particuliérement i Ia fabrication des Corps.

U veau fil & Tricote & Orochet. Reproduit I' ondulée d'ur
hilﬁ P|IIIIO BMMVO l;l.lll:’l.uk‘:‘:u # Tricoter ou roche p it I'apparence ondu ne
' fournie en ** Scotch Fingering "9 8, 4 et bbrine; Laine & Filer, 3 brins ; Laine

Wllm “uur +2de Qualité de Baldwin,’
+ pour Corps ; et * Potticoat Fingering,” 4 brins. Laines bonnes, stres, de haute qualité & un prix populaire

Se lave parfaitement

Plume d'Autruche ou de

uniforme.
J, & J. BALDWIN & PARTNERS, L. powcaw mmnx
HALIFAX, ANGLETERRE MONTREAL et TORONTO
Etablis en 1785 Vente en Gros unig it dez des échantillons.

Hamilton Cotton Company,

HAMILTON

MARQUE “STAR”

Rideaux en Chenille, Portitres et Tapis de Table
Tapis de Table de Fantaisie et Unis, dans les grandeurs suivantes :
4 4 6.4, 8.4, 10.4, 12.4.

Rideaux et Portidres dans les largeurs suivantes :
32, 34" 36" 49

"

44" 48y 66,” 72,"
et dans toutes les longueurs désirées.

MABQUE “IMPERIAL”

Une qualité de Rideaux Unis et Pesants, ayant une apparence trés riche.
Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessins pour le Commerce du Printemps.

AGENT POUR LA VENTE

w. B. S T EWART

. TORONTO, Ont.

I, rus Front Est, -
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étage de I'Edifice Temple, et 1'alarme fut
promptement sonnée. A ce moment, les
flammes sortalent du toit. Les employés
de Pocock & Cowill étalent encore 1 une
heure auparavant, et aucun indice d'in
cendie n'était visible; on ne remarquait
non plus aucune odeur de fumée. Le feu
faisalt tellement ragé que tout ce qui
réussit & 'empécher de se communiguer
aux magasins de W. R. Brock Company,
c'est un double toit, dont la pose & cet
endrolt avait ¢té ordonnée par l'architec
te de la cité, Le feu se développa entre
le toit et le plafond, et I'endroit od il s2
trouvalt était si mal placé qu'll fallut les
efforts unis de plusieurs sections de la
brigade, qui avaient répondu & une alar-
me générale, pour le tenir sous contrdle

1l était prés de minuit quand les pom-

ars quittdrent 1'édifice
phl,'édllﬂrv est la propriété de M. George
H. Heea, de la firme Geo. H, Hees, Son &
Co.: cet édifice est presque de construc-
tion nouvelle; il a été édifié 1'été qh-rnh'r
La perte sur la construction est d'envi-
ron $20,000. Le stpck de la Compagnie
est également endommagé et subit une
perte d'environ $40,000, perte compldte-
ment couverte par les assurances.

MM. Clarke & Clarke ,manufacturiers
de cuir, ont subl une perte d’environ 15,
000, par 'eau et la fumée. La maison Po-
cock & Cowill perdra & peu prés $20,000
sur un stock évalué a $80,000. La perte
suble par la maison Wrinch, McLaren &
Co., attelndra & peun prés $20.000, et cette
maison a une assurance d'environ $15-
000. La firme Turner & Hamilton avait
des échantillons pour la valeur de $8,000
environ, et son assurance n'était que ae
$4.500
L'incendie

n'ariétera aucunement les
affaires de MM, Geo. H. Hees, Bon &
Co., Limited, car cet incendle ayant été
limité anx bureaux de la Compagnle, la
manufacture continue & fonctionner com-
me auparavant, et .les commandes sont
exécutées comme d'habitude,

LE COTON AU SENEGAL

Les échantillons de cotons appartenant
aux variétés égyptiennes Mit-Afifi, Abas-
8l et Yanovitch, récoltés & la station de
Richard-Toll en 1905, dans des cultures
irriguées, ont 6té soumises A l'examen
fdles experts du Havre,

Leur rendement & 1'égrenage a 616 de
307 de fibres et 70 de graines, c'estd-
dire normal

L’attention des experts a &té surtout
atirée sur la qualité des types Mit-Afifi
et Yanovitch.

Ies cotons présentés ont pleinement
conservé les caractdres des variétés d'ori-
gine et sont en tous points désirables et
de vente facile en quantités commercia-
les.

La valeur actuelle de ces sortes de co.
ton sur le marché du Havre est de 125 a
150 francs les 50 kilos ($25 & $30 les 110
livres).

Les ordres des voyageurs indiguent
que la confiancé ne fait nullement dé-
faut chez les marchands du commerce d»
détail qui ont fait en général de bonnes
affaires cet hi or et pendant 'époque des
fétes,

Les paiements se font avec régularité;
on n'a ancune appréhension pour 1'éché-
ance du 4 février qui est l'une des plus
fortes de 'année et on ne prévolt aucune
faillite comme conséquence de cette
échéance.

Les marchandises du printemps arri
vent sans discontinuité dans les maisons
de gros qui ont commencé & expédier A
leurs clients.

Les ordres de rassortiment ne
quent pas.

Pour les nouveautés du printemps, on
verra beaucoup de tissus rayés, rayures
noires ou grises sur fond blanc

1l en sera de méme dans les tissus 1é-
gers pour 1'été tels que les volles, ete

Dans les étoffes unles de fantaisie pour
I'été, il y a une bonne demande pour les
tolles-taffetas

Pour 1'été, on recommande les nuances

man

L'assortiment des étoffes & robes cette
année est beaucoup plus important que
ce qui a été offert dans les salsons pré-
cédentes ef les valeurs, considéramt les
conditions actuelles du marché, sont ex-
traordinairement bonnes.

La W. R. Brock Co. (Liited), a aus:l
fait des achats importants de soleties de
fantaisie et les marchands devraient fairs
leurs achats avant que I'assortiment solt
complétement défait.

Les broderies promettent d'étre des ar
ticles favoris en forte demande cetts
salson; en réalité, les rapports prove-
uant des centres de la mode annoncent
que tout est garni de broderie. La mal-
son Brock a maintenant trois gramds en-
trepbts pour fournir le commerce ot,
comme cette maison peut tenir de teues
quantités de marchandises, elle a outenu
des concessions des manufacturiers, con-
cesslons qui Jui permettent de livrer les
diverses lignes & des prix trds bas,

Le stock des mouchoirs est & présent
trés bien assort!, mais les commercants
qul ont I'intention de faire des achats de-
vradent enregistrer leurs ordres de bonne
heure, car nous sommes informés que les
prix augmentent rapidement et quand le
stock actuel sera épuisé, il sera diff'cile
de trouver des valeurs équivalentes.

La Domiinion 'Suspendor Co., de Nia-
gara Falls, Ont., a intenté une getion en
o intéréts, contre T. Baton &

gris perle, le mordoré, le bl rine et
le noir qui seront certainement trés por-
tées dans les étoffes A& robes.

Dans les tweeds, les nuances gris perle
et brun pd'e sont trés bien vues, ainsi
qu'ure nouvelle nuance, le gris éléphant
qui semble devoir étre populaire,

La W. R. Brock Co. (Limited), vient de

recevolr une cons!gnation de soies “Vel-
ma” day e grande variété de pa-
trons. Ces marchandises peuvent 8tre

détaillées avee profit & 50 cents et, com-
me elles sont garanties ne pas se cou-
per, ce devralent étre de bons articles de
vente pour le commerce du printemps,

Co., de Toronto ,pour avoir vendu une
imitation des bretelles “President”, a
39 cents, avec une étiquette caleulée pour
décevoir le public, et ces bretelles étajent
annoncées comme celles de la marqna
véritable qui ne sont Jamais vendues au-
dessous de 60 cents.

La Dominion Suspender Co. a l'oefl on-
vert ‘sur des questions de cette nature,
et la vigueur et la persistance avec les
quelles elle a intenté des «iions sembla-
bles contre d'autres déli quants autre-
fols, promettent d'exciter beaucoup din-
|érte( ldnnn le commerce, au sujet du cas
actuel.

—M. J. M. Orkin, chef de la maison
J. M. Orkin & Co., aussitot son retour
d'Burope o il était allé faire ses achats
pour la prochalne saison, est partl avee
sa famille pour les Bermudes dans I'in-
térét de sa santé. M. J. M. Orkin est at-
tendu & Montréal le 25 de ce mols,

—M. E Bourassa, représentant la W.
R. Brock Co., Ltd., visite actuellement le
commeree du Nord, avec des échantillons
de fourrures pour la salson 1908,
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The Stratford Knitting Co.

INCORPOREE AVEC R.M. BALLANTYNE, LIMITED. «e=  STRATFORD, ONT.

VOYEZ NOTRE ASSORTIMENT COMPLET
D'ECHANTILLONS DE

Bonneterie, Mitaines,
Gants, Tuques,
Ceintures et Jerseys.
#

Notre représentant M. PATTE, ira vous
voir en temps opportun pour le placement
des ordres pot utomne.
Les P'us Belles Lignes sur
MARCHANDISES e Marché.
TRICOTEES
L Nous sollicitons votre examen attentif. )

Filets & Frange, en véritable Cheveux Humains. En vente dans tous les Magasins de Nouveautés
Les seuls Filets & Cheveux que les ot d’Articles de Fantaisie du Canada.
Femmes demandent. ROSENWALD BROS, Londres, Vienne, Paris.

~Coiffura - Jidywear"

o ﬂ-t.n(::"

Toronto: 70 rue Bay. Montréal: 40 rue St-Antuine.
Winnipeg : rues McDermott et Albert.

DIECKERHOFF, RAFFLOER & CO.

of Canada, Limited
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ﬁ IMPERIAL GLOVE COMPANY, Limited E
p- DUNDAS, ONTARIO. E
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LA METHODE DANS LE COMMERCE

Qui que vous soeyz, vous avez besolin
d'un systdme dans votre commerce, Vous
pouvez étre importateur, courtier, mar
chand en gros, marchand au détail, com
mis voyageur ou commis de magasin
sans systdme, vous ne réussirez pas, dit
un auteur dans “Tea and Coffee Trade
Journal”,

Certains hommes naissent doués d'un
esprit méthodique, mais la majorité doit
acquérir des méthodes d'affaires,

Le mot systéme est synonyme de suc
eds. Observez le cours d'ean qui finit par
user la plerre.

Btudiez la fourmi ou I'abeille; toute'a
nature offre des lecons de choses se rap-
portant au systdme

Mals la simple lecture de I'histoire des
stceds des maitres de 'industrie ne vous
fera pas réussir si vous n'apprenez pas
A appliquer la legon

Brievement parlant, systdme
accomplissement rapide des choses, N2
gaspillez pas votre temps

Apprenez & conserver votre énergle s

ignifie

mieux possible

Btudiez les nécessités de votre com
merce et établissez un systéme intelll
gent.

Ne commencez pas quelque chose pour
passer brusquement & autre chose. Ne
vous laissez détourner par rien du tra
vall que vous avez en mains,

Une seule chose & la fois, faite compld
tement et bien, volld un systdéme

J'al connu autrefois un homme qui pou-
vait écrire de la belle poésie dans une
salle qui donnait sur une fabrique de
chaudiéres. Il est incontestable que
cette fabrique faisait assez de bruit pour
distraire l'attention au point que neuf
personnes sur dix auralent été incapa-
bles, de composer une lettre d'affaires—
pour ne pas parler de poésie. Cepen-
dant ce poéte continuait & aligner ses
vers qui lui rapportaient beaucoup d'ar
gent, 11 réussissait ainsi parce qu'il ava't
acquis 'art de la concentration, qui est
la clef de voite de tout systéme bien or
ganisé.

Voici quelques particularités du sys
téme qu'il est bon de ne pas perdre de
vue:

Premidrement. Ne craignez pas de
vous donmer de la peine. Dans le com-
merce, il n'y a pas de route royale con-
duisant au succeés.

Deuxidmement. Soyez honnéte, parce
que cela est profitable. Le succés n'ex-
iste pas dans les affaires déloyales. Fai-
tes que votre parole soit aussi bonne que
votre signature. Ne trompez pas, ne

substituez pas de marchandises & d'au-
tres.

Troisidmement. Apprenez & concentrer
votre esprit. La mellleure manidre d'ar-
river au succds est de faire une seule
chose.
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Quatridmement. Soyez de bonn hu-
meur. Ayez V'air agréable, Vous ferez
plus d'affaires avee un sourire avenant
qu'avec un esprit mal tourné. Rien ne
colite moins que la politesse

Cinquidmement. Occupez-vous des dé-
talls de votre commerce. Oela ne veut
pas dire qu'il faille laisser les détalls
géner votre commerce. Le systdme vous
rend simplement sfir que vous possédez
tout ce qui peut épargner du labeur et du
temps. 8i vous gagnez $50 par semaine,
ne perdez pas votre temps & faire des
choses qu'un assistant gagnant $15 par
semaine peut faire pour vous. Le systd
me rend service.

Le systdme résume réellement toutes
les autres qualités commerciales et vous
devez systématiser vos affaires Cela

veut dire que vous devez prendre l'atti
tude mentale convenable, et soigner vo
tre santé; cela veut dire encore que vous
devez vous coucher de bonne heure et
vous lever de bonne heure

Il faut aussi gue vous ayez un bon
éclairage, un air pur, de l'eau pure, une
nourriture convenable. Quand tout cela
est réuni, vous ne pouvez qu'étre de
bonne humeur et cette bonne humeur
vous attirera les gens au lieu de les élol-
gner de vous. Elle vous fera aussi va-
quer & vos affaires de bonme heure et

HERCULES RIB

La limite de Résistance

ROCK RIB

Aussi fort que Gibraltar

Bas faits spécialement pour 1'usege fatigant des Gargons et Filles. Fait d
et des Filles. Faits d’un Fil lpécillemen!gf.m 4 trois bg:)n, i . S i Sy

PRINCESS RIB

Le Bas élégant pour Gargons

Fil Lisle Egyptien,

pour le
CHIPMAN-HOLTON KNITTING CO.

E. H. WALSH & CO., SEULS AGENTS VENDEURS
TORONTO ET MONTREAL.

de gros par
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FAITES CONNAISSANCE AVEC ﬁ The

L’ECONOMIQUE Robert Ruan

VOTRE INTERET L'EXIGE,
CRST LA BASE DE L’ECONOMIK
3 = g Tance mAR" ompnnu

Attendez notre voyageur—Il y va
de votre intérét—il vous réserve

REGISTERED

dessurprises, par la qualité, 1'é1¢-

gance, le fini parfait de tous nos TRO'S-R'VI ERES, QUO
lrtit‘:;:"t :" prix défiant toute Sinanihetmeloss

compétiton,

OFFRE.—A tout client qui dési- 0 .

rerait posséder quelques-uns de t Mltalnﬂs Ha uet’tﬂs
nos patrons, j'offre de lui confec- a“ s, 1) ,
tionner sa propre marchandise

B Moeassins (*;“j,‘,;f‘)
L’ECONOMI Q UE Qualité Supériowrs.  Ajustage Parfait.

327 Rue St-Francois, -
2 QUEBEC Les détaillants peuvent se procurer ces marchandises
MANUFACTURE DE JUPES —- qui sont les weilleures — dans les maisons de gros on
MANTEAUX ET COSTUMES ches les **jobbers.”
TEL. 2789 J.A. FERLAND, Prop. TEL. 2789 Tenez en Stock les Marchandises de la Marque
E “ Maple Leaf” et contentez vos clients.

C HAQUE VAPEUR NOUS APPORTE DES MAR-

CHANDISES D'EUROPE ET D'ICI

A LA MLFEVRIER NOUS AURONS

Aq 5
‘3@‘ EXPEDIE NOS ORDRES D'IMPOR-

TATION AU GRAND COMPLET.

J. M. Orkin & Cie {3

2/4 Rue Notre-Dame Quest, Montréal




106

vous donwera une honne fondation de dé
but.

Vous procéderez ensuite
ser le lleu od vous travaillez suivant les

mémes lignes. Si vous avez un bureau,

qu'il soit bien & ¢, blen aéré et 1
sera ainsi égayé 8! vous travaillez a
un pupitre ou & un comploir, mettez-y de

lordre. 8i vous étes commis-voyageur,
vous avez déjA pu remarquer que c'est le
vendeur bien mis, en bonne santé et qul
a de l'ordre,
8i vous étes le

qui obtlent les commandes
chef d une maison de com
merce, €t que vous mettiez du systéme
vous arriverez au sue

tes pas, la faillite

dans vos affaires
Si vous ne le f
arrivera t6t ou tard

cés,

Comme conclusion, rappelez-vous que

vous devez rester en affaires ou en sor
tir. Dans le tourblllon de notre vie com
meiclale le systéme est d'une
1l faut vous mettre
en ligne ou tout abandonner

moderne,

importance capitale

LES AVANTAGES DU CANADA

Un journal américain éorit ce qui suit

“Les Canadiens prétendent que leur
pays est aujourd’hui le plus riche du
monde. Son commerce extérieur par téte

de population est deux fois et demie celui
des Etats-Unis, et le Canada n'a pas de
dette de guerre, pas de pensions a payer
il n’a pas de marine de guerre; ses dé

a4 systémati-
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penses pour l'armée sont négligeables.
L& marine marchande du Canada est la
quatridme du monde ; elle est presque
égale & celle du Japon et plus considéra-
ble que celle de la Russie. Sur 171,000,
000 d’acres de terres & blé dans le Nord
Ouest, il n'y en a encore que 7 pour cent
en culture, produisant 200,000,000 de
bolsseaux de grain par an ; les REtats-
Unis produisent annuellement 735,000,000
ae boisseaux et on prédit que, dans dix
ans, le Canada aura quadruplé sa produc-
tion actuelle.

“La récolte du blé forme l'actif futur
le plus précieux du Canada, et ses mines
viennent en bonne seconde place. Les
Etats-Unis ont grandement bénéficié 1o
Ia prospérité du Canada, et les ventes de
I'Amérique an Canada ont passé, de $75.
000,000 qu'elles ¢étalent en 1898 A $168,-
006,000 en 1906.”

LE CONSOMMATEUR

Il existe un homme qui connait une
quantité de choses au sujet de votre com-
merce et qui ne vous fait rien payer pour
vous communiquer ce qu'il salt: c'est ce
lul qui se sert de vos marchandises. C'est
généralement un observateur profond et,
sl vous vous adressez directement & lui,
il est facile d'en obtenir de bonnes sug-
gestions. 11 est avantageux d'étre en

bens termes avec le consommateur. Po-

sezdul des questions. 1l salt de quol 11
parle, pdrce qu'il a placé de I'argent dans
vos marchandises, et il y a cent A parier
contre un qu'il aura l'oell sur son place
ment et qu'il essaiera d'apprendre tout
ce qu'il pourra & ce sujet. Allez le volr
quand vous avez quelques minutes dis-
ponibles. Votre entrevue vous vaudra des
dividendes par ce que vous en appren-
drez Le vendeur qui entasse plus de
connaissances qu'il n'est nécessaire pour
su part, met en réserve un capital supplé-
mentaire qui lul permettra d'obtenir une
meilleure position dans sa compagnie

Cette affaire est comme la nature hu-
maine; elle offre beaucoup plus de diffi-
cultés qu'il n'en parait & la surface,

Il 0’y a qu'un seul moyen de les mai-
triser; ce moyen peut se résumer en deux
mots: " Btude et travall” Le travail
ardu a €té inventé il y a longtemps ot
personne n'a jamais pu lul trouver un
succédané satisfaisant. 8'll y a un moyen
plus court d'arriver au succds, dit “Sales-
manship”, nous serons reconnaissants au
vendeur de nous le faire connaitre im-
médiatement par télégramme & nos frais.

“Oui, Talleyrand,” disait un jour Na-.
poléon & son ministre, “Je suis le mai-
tre de I'Europe, parce que Jje travaille
plus que tout autre homme sur le con-
tinent. Le meilleur indice de la puis:
ce, c'est la acité de tr et
conviction intense de sa nécessit
(System.)

Nous avons en mains un

bas prix du marché.

assortiment complet.. .

d’Etoffes a Manteaux,
Tweeds de Fantaisie,
Serges Bleues et Noires,

choisis personnellement par notre ache-
teur sur les marchés européens et que
nous sommes & méme d'offrir aux plus

ROCH PREVOST & CO.

Importateurs de Lainages
et Garnitures pour Tailleurs

W.C

59 RUE ST-PIERRE, ...

TEL. BELL MAIN 1582

MONTREAL

TEL. DES MARCHANDS 203

AGENT POUR LA PROVINCE

204, RUE ST-JACQUES,

MONTREAL

A GUARANTEE O

BLST YALUI

;—-E%

DE QUEBEC:

H. HORTON
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ILLUSTRATIONS POUR CATALOGUES,
LIVRES, CIRCULAIRES ET Punucrrt
DE TOUTE ESPECE. . . P

EN-TETES DE LETTRES, COINS DENVE- /‘\5 ,
LOPPES, CARTES D'AFFAIRES, ETC. . . /N
Nous faisons: DESSINS, GRAVURES,
ELECTROTYPES, STEREOTYPES, GRA- s

VURES SUR PLAQUES POUR CARTES,
IMPRESSIONS ET RELIEFS.

the Ktandavd Eungraving Co.,

| EDIFICE DESBARATS

MONTREAL,

Mefiez=vous des Imitateurs!

Le marché est encombr: d'imitations d’articles renommeés.
LE NOM DE

"PATON”

SUR CHAQUE BOITE DE

Lacets de Chaussures en Coton, Lin,
Laine, Soie, Cuir et Peau de Marsouin

Empéche toute substitution.
Les FILS DE LIN de Paton n'ont pas de rivaux pour la Qualité.

Fils de Coton de Dewhurst pour la Couture—pour Machine a Coudre
et a Six Brins.

Aiguilles Marque Church

GEO.D.ROSS & CO, 140,142 ru Graig Oueet, Montral
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Faites-vous de |'Argent avee la Nouveauts en Bandes de Cigapes ?

Si non, vous n'avez évidemment pas réfléchi A la chose. C’est un article qui vous rapporte de
I'argent et nous vous conseillons de nous écrire ou de voir un de nos voyageurs lors de sa visite.
On peut faire les articles les plus fascinants et les plus beaux: plaques, cendriers, coupes a
épingles, plateaux pour cartes de visite, sets de fumeurs, etc.

C’est une nouveauté qui fait de la publieité pour votre magasin tout entier. Escompte spécial
au commerce,

Demandez aujourd'hui le Catalogue et d'autres renseig ts sur la N té on Bandes de Cigares,

THE OLIVER NOVELTY C0., " roronto.

Vous pouvez vendre des
Gants Forts et Mitaines de

avec la confiance qu'ils dureront mieux, s'ajusteront

mieux et donneront une meilleure satisfaction sous tous
les rapports que la catégorie usuelle de gants et de
mitaines,

9 Quand la chaleur est une considération, la mitaine
représentée par la vignette est une premidre favorite.
Poignet Tricoté en Laineet Doublée. Véritable Peay
de Cheval. A Dépreuve de l'eau et du feu. Faites

entrer cette ligne dans votre prochaine commande,

cww
W. H. Storey & Son, Limited,

ACTON, Ontario.
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SOIE, CREPE DE CHINE, CHIFFON,
DENTELLE, MOUSSELINE, LINON,

. i i POINT DE TULLE :: =
()7 ()7

Le “Nec Plus Ultra” de la Perfectiov:': 07
(73 Matinées Parfaitement Ajustées dites ~Pearl”

Coufectionnées d'aprés la CéRbre Forme de Palmemberg & Son, Patron de 1007

Demandez-les a votre marchand

PEARL M'F'G CO.
BROMPTONVILLE, QUE.
ki)

R
SOUS-VATIMENS & Oiess % ﬁacob Y. Shantz & Son Co.

pour DAMES et ENFANTS.
Le détaillant avisé achéte de BERLIN, ONTARIO
sa maison de Gros des mar- o

LIMITED

chandises qui plaisent. . .

LES

“sous-Utrements Fashion”
r_ FONT CELA ——I

Cela veut dire que]que chose : MANUPACTURIERS )

Satisfaction et Profit. . . . BELLES LIGNES DE BOUTONS

IVOIRE, CORNE, NACRE, PERLETTE

G . B . Pe l'l'y K n lttl n g c o ™ Toutes les rrlnclpalu Maisons de Gros tiennent nos marchandises

au Canada, ainsi que les principales maisons de boutons des Etats-Unis,

HAM“-TON. Ont. :;:: -'.’33::‘5.'.':'«’.'“ nos marchandises comme les meilleures fabriquées

MANUFACTURES : ENTREPOT ;
= Vo BERLIN. Ont , BUFFALO, N.Y. CHICAGO. 111,




LA MAUVAISE ECONOMIE

L'habitude d'économiser peut dégénérer
au point qu'elle devient une manie et est
un Gcueil an leu d'étre un marchepied
pour arriver au succds. C'est une mauvai-
se économie que d'économiser des centins
et de perdre des dollars.

Le public acheteur est genéralement ap-
te & distinguer le marchand ou la maison
qui sont sl portés aux petites économies
qu'ils perdent les gains les plus impor-
tants. Les maisons de ce genre font rayon-
ner autour d'elles la petitesse, la mesqui-
nerle, les moyens limités. Les commer-
gants qui sont A leur téte sont avares, ont
des idées Gtroites. Ce sont des hommes
d'un. petit esprit, manquant de cette g6
nérosité et de cette largeur de vues qui
sont le signe d’hommes libéraux, & I'esprit
large.

Beaucoup d'hommes de ce genre demeu-
rent toute leur vie A la téte d'un petit
commerce rapportant peu, parce qu'ils
n'ont jamais appris l'effet produit par la
libéralité en affaires. Ils ne savent pas
qu'un ensemencement copleux signifie une
moisson copieuse. 1ls ne savent aucune-
ment comment on arrive aux plus grands
succds par les méthodes d'affaires mo-
dernes.

11 y a une grande différence entre 1'éco-
nomie d'une sage administration et cette
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économie mesquine qui fait épargner pour
Je plaisir d'épargner et dépenser la valeur
d'un dollar pour économiser celle d'une
pidce de nickel.

On n'a jamais vu d’homme accordant
trop d'lmportance & l'économie de som-
mes insignifiantes faire des choses qui
sont le fait d'un esprit large.

Les méthodes d'économie de bouts de
chandelles appartiennent au passé, L'a-
varice et la mesquinerie ne sont pas pro-
fitables. Les grandes choses sont accom-
plies aujourd’hul suivant de grandes i
gnes. Celul qui réussit est 'homme &
T'esprit libéral, au jugement sain, 'hom-
me qui peut voir les choses dans leur ac-
ception la plus large, C'est la ligne de
conduite libérale qui l'emporte.

L’économie, dans son sens le plus lar-
ge, impligue le jugement le plus élevé,
un esprit bien équilibré et des idées lar-
ges. L'économie la mieux comprise exige
souvent que l'on fasse des dépenses trds
libérales ,parce qu'un gain de milliers de
dollars peut dépendre d'une dépense de
quelques centaines de dollars. C'est sou-
vent le résultat d'une administration lar-
ge et généreuse, de sommes d'argent dé-
pensées sans compter,

Certains des meilleurs hommes d'affal-
res sont généreux presque A l'extravaga
ce envers leurs clients on dans leurs trans-
actions. Ils n'ont aucun soucl de ce qu'lls

/

quand 1ls pe prévoir que
cet argent leur reviendra au double ou au
quintuple. Mals ceux qui font preuve de
mesquinerie dans leurs économies ont des
fdées trop étroites, ils sont trop limités
dans leurs prévisions, ils regardent trop
A ce qu'ils dépensent pour pouvoir jamais
concevoir de grandes choses. Le centin est
sl prés de leurs yeux qu'il les empiche
de voir le dollar.

Une dépense généreuse est ce qui aide
I'homme ambitieux, ce qui crée une bon-
ne lmpression, assure une prompte recon-
naissance et constitue souvent un place-
ment infiniment meilleur que d’entasser
de l'argent dans une banque.

Ceux qui débutent dans la vie dolvent
donner de I'ampleur aux choses qui en va-
lent la peine, en ne perdant pas de vue
les possibilités les plus grandes, au lieu
de borner leurs perspectives et de les ré-
duire & néant en tenant lenu hlhc ﬂxlu
sur des 6 i

La véritable économie n'est pas lnu
rice ni la mesquinerie. Elle nécessite sou-
vent de fortes dépenses, car elle a tou-
jours en vue le but le plus élevé. La vé
ritable & 1 A dé le
plus sagement ce que nous avons, toutes,
choses considérées et envisagées au point
de vue le plus large. Ce n'est pas une
bonne chose que d'économiser cing sous
en gasplllant du temps dont la valeur est
cing fols plus grande.

- —
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Montreal Cotton Company

MANUFACTURE A VALLEYFIELD, P. Q.

Capital. $3,000,000.00

EFilateurs,
Tisserands,
Blanchisseurs,
Teinturiers,

F'inisseurs.

Filateurs de Fils Cardés et Peignés de Titres

Fins et de Haute Qualité.

Manufacturiers de toutes sortes de Doublures, FEtoffes 4 Robes en
Coton et Mercerisées, ainsi que de marchandises de qualité spéciale néces-

saires aux Manufacturiers de Caoutchoue, de Toile Cirée et autres.

Manufacturiers de Gazes Hygiéniques et pour Hopitaux, d'aprés

les méthodes francaises les plus récentes,

Bureaux de vente:

MONTREAL TORONTO WINNIPEG
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Nouvelle Ftoffe a Robes ' %%?ﬂ%g
cPemanemJ_u_sll@

Does not crease.

¢ PCUR v v

Le Printemps 1908

DRAP RESILDA

(ENREGISTRE)

CE NOUVEAU DRAP EST PRODUIT
DANS LES TISSUS SUIVANTS:

Popelines Tricot Savona
Crepe Resilda Voile a Rayures
Noirs et Coulcurs.

A I’épreuve Ne Pr.nd pas

des Plis! la Poussiere.

Greenshields Limited

Greenshields Western Limited Montréal Greenshields & Co., Limited

Winnipeg, Man. Vancouver, C. A,




