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LES PLUS NOUVELLES ETOFFES
ANGLAISES POUR ROBES

Tussah Royal

Hautement approuvé par les Couturiéres, les Tailleurs
pour Femmes et les Détaillants de Londres,
Paris et New-York, car il convient 2
la forme actuelle du Costume.

Voiles, Mohairs

Broadcloths
West of England.

Toutes ces étoffes atteignent le haut niveau usuel Priestley de mérite et
sont des plus désirables pour le commerce de 'année prochaine,

NOUS VOUS LES RECOMMANDONS

. N
Seuls Agents pour le Canada,

GREENSHIELDS LIMITED
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Des dessinateurs experts et des
op;r'lteurl habiles s'unissent pour
faire des BLOUSES et des ARTI
CLES BLANCS “INVADER" une

valeur meilleure, dollar pour dol

lar, que ceux de toute autre marque

dans le commerce

Non seulement ces mar-

chandises sont du style ab-

solument le plus nouveau,
mais elles sont parfaites com-
me ajustage et comme fini.—
nous n'avons jamais regu de

plainte.

Voyez plutét nos échantillons

avant de placer votre ordre.

Rappelezvous que nous faisons une

spécialité des ordres “ pressés”. Per-

mettez nous d'exécuter les votres.

The YW, R. Brock Company (Limited)

Montreal
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La ompagnie

Pubtications €ommerciales

EDITEURS, IMPRIMEURS
RELIEURS, REGLEURS
ETC., ETC.

Travaux en Noir et enCouleur
Soignés

et

EXxecutés promptement.

LA Cie pE PuBLicATiONS COMMERCIALES

DEPARTEMENT DE L'IMPRESSION
MONTREAL.




pre——

e e e ey

TISSUS ET NOUVEAUTES

[La Base de cette Affaire est le
Patronage de Millions de Femmes.

Nous demandons aux marchands de fournir A une demande qui existe, non de&cr cette demande.
Cela marque la différence entre 'offre des PTrmTMcCall et les offres d’autres patrons,

Les Patrons et les Publications McCall sont en demande partout— dans les plus petites villes et
dans les plus grandes cités. Ils se vendent d'eux-mémes.

Il n'est pas douteux que les Patrons McCall sont les mieux faits, les plus connus et les

patrons en papier qui se vendent le mieux en Amérique. Si vous désirez un patron pour lequel la

demande existe déja, un patron qui donne satisfaction & vos clientes, un patron dont vous soyez fier, un
patron pour lequel vous n’ayez pas & faire d’excuses en le présentant au comptoir, un patron pour lequel
les femmes viendront & votre magasin, un patron qui se vende de lui-méme, — vous avez besoin des
Patrons McCall,

Ecrivez-nous pour nos conditions. Elles sont raisonnables et d'un genre commercial. Notre office et notre manu-
facture du Canada bien €tablis, les plus vastes et les mieux outillés dans le Dominion, font qu'il est possible d'offrir

aux Marchands Canadiens les mémes avantages de Termes, Prix, L ete,, dont j . nos 9,000
Marchands des Etats-Unis

THE McCALL COMPANY

La Principale Maison de Patrons em Papier en Amérigue

236-246, 37e Rue Ouest, NEW YORK.

CHICAGO SAN FRANCISCO TORONTO, CANADA

N'EST PAS DANS LE TRUS1. N'A PAS DE LIAISON AVEC AUCUNE AUTRE MAISON.




Publié par La Compagnie de Publications Comi erciales (The Trades Publishing Co'y), 42 Place Jacque
I!oiu de M 917. Abonnement : dans tout le Canada et aux Etats-Unis, $1.00, strictement payable d'avance
contraire donné au moins 15 jours avant 'expiration, et ne cessera que sur un avis par éorit
n ordre de discontiruer tant que les arrérages et 'année en cours ne sont pus payés

comme & moins d'avis
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LE PORT DE MONTREAL

Un point réglé

Nous avons récemment indiqué la si
tuation dans laquelle se trouvalent les
Commissaires du Port de Montréal qui,
pour faire honneur aux obligations con-
tractées par le Port avalent proposé
d’'augmenter légérement les droits de
qual. g

Devant l'opposition qu'ils ont rencon-
trée, les Commissaires ont exposé aux
membres du gouvernement fédéral com-
bien il serait préjudiciable aux intéréts
du port que la Commission fat dans l'o
bligation de payer les Intéréts sur les
sommes empruntées pour les nouvelles
constructions pendant la période de leur
construction.

Pendant la période de construction, en
effet, les Commissaires du Port ne tirent
aucun revenu des dépenses qu'ils font, et
sl les intéréts des sommes qui leur sont
avancées leur sont portés en compte,
ils sont dans l'alternative ou de ne pas
pouvoir remplir leurs obligations ou
d’augmenter les droits de qual pour faire
face aux obligations nouvelles
. C'est ce que MM. L. E. Geoffrion et C.
C. Ballantyne, Commissaires du Port,
ont représenté aux ministres en leur fai-
sant observer combien opposé & une aug-
mentation des droits de qual était le
commerce en général,

Les ministres ont parf: t com-

dites facilités, telle période devant pren-
dre fin & la date que fixera et détermine
ra le Gouverneur en Consell, seront por-
tés au compte du capital des Commis-
saires et remboursés sur la somme A
avancer aux Commissaires d'aprds la 16
gislation de 1907"

En vertu de cette résolution, I'obliga-
tion dans laquelle se trouvaient les Com-
missaires de demander au commerce de
consentir & une légére augmentation des
droits de qual n'existe plus.

Nous les félicitons du succds de leurs
démarches auprés du gouvernement et
nous devons reconnaitre en méme temps
que les Ministres, en se prétant de bonne
griice aux justes revendications des Com-
missaires, ont donné une fols de plus .a
preuve de l'intérét marqué qu'ils portent
au port de Montréal, le port national du
Canada.

LE TARIF AMERICAIN ET NOS
ECHANGES

Le Congrds des Etats-Unis a été con-
voqué par le président Taft, en session
spéciale pour réviser le tarif Dingley,
établi 11 y a douze ans.

Ce tarif, comme nous ne le savons que
trop au Canada, est loin d'dtre modéré;
souvent méme, {1 est prohibitif pour nos
produits.

Nos volsins vont donc refaire leur tari?

pris 'embarras des Commissaires, ainsi
que la justesse de leur demande d'étre
exonérés du paiement des intéréts pen-
dant la construction.

C'est A la suite de la démarche des
Commissaires que le Ministre des Finan-
ces, M. Fielding, a présenté & la Cham-
bre la résolution suivante:

“Il est & propos de pourvoir que les
intéréts sur les sommes d'argent avan-
cées aux Commissaires du Port de Mont-
réal pour la construction des élévateurs
A grains et autres facilités de terminus,
pendant la période de construction des

i Tl y aura & proprement parler
deux tarifs: Le tarif maximum sera ré
servé aux pays qui frappent lourdement
les produits américains et le tarif mini.
mum s'appliquera aux pays qui accordent
aux Etats-Unis, le bénéfice d'un tarif ré-
duit,

11 semble évident que, le Canada appli-
quant son tarif maximum aux provenan-
ces américaines, les Etats-Unis applique-
ront leur tarif maximum aux provenan-
ces Canadiennes.

Le gouvernement américain a, pendant
de longues années, fortement protégé
ses diverses industries, Elles sont arri-

vées aujourd’hui & un tel degré de déve-
1, pement et de puissance de production;
elles ont un outillage si perfectionné, une
main-d'oeuvre si exercée et en sl grande
abondance, que ces industries n'ont, pous
ainsi dire, rien & redouter de la concur-
rence du dehors sur leur propre marché
pour tout ce qui s'y fabrigue

Nous n'en sommes malheureusement
pas arrivés 4 ce point; nos industries ne
sont pas encore suffisamment établies ni
assigses pour que nous puissions songer
A réduire si peu que ce soit les drotts de
douane existants

Aussl, sommes-nous en mauvaise posl-
tion pour traiter avee les Etats-Unis en
vue de profiter des avantages que pourra
offrir le tarif minimum américain A cer-
taing de nos produits

Pour obtenir ces avantages, nous de-
vrons accorder au moins notre tarif mi
nimum & nos volsing et peut-dtre plus
encore. Or, si les produits américains
représentent déjd de 68 & 59 p. c. de no+
importations totales, alors qu'ils doivent
payer les droits du tarif maximum, il est
alsé de prévoir qu'une réduction de
droits, méme modique, aura pour résul
tat une augmentation des importations
américaines au détriment du développe-
ment de nos propres industries.

Certes, le volsinage des deux pays fait
que nous devons désirer vivre en har
monie et en bonne intelligence avec les
Etats-Unis et rlen ne préte autant aux
bonnes relations entre deux pays que Ja
facilité des échanges commerciaux,

Nous devons done cultiver nos bonnes
relations avee nos volsins; c'est dans ce
dessein, d'ailleurs, qu'd plusieurs repri;
ses des tentatives de convention commer-
clale ont été faites. Elles l'ont 6&té en
vain jusqu'd ce jour, mais elles seront re-
prises, nous n'en pouvons douter, car les
Américaing appréeient Vimportance ac-
tuelle de notre marché et ils savent com-
bien plus impontant il deviendra dans un
avenir trés rapproché,

11 faut donc prévoir le retour de négo-
clations entre les deux gouvernements
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et le voeu que nous pouvons formuler
est que le nouveau tarif américain en-
tr'ouvre la porte A& lexportation des

., broduits de notre sol, des produits agri

coles surtout

UN COUP D'EPEE DANS L'EAU

Les propriétaires d'une importante manu
fact rre de la province d'Ontario—aue nous
ne désignerons pas autrement—envoient

& leur clientdle canadienne-frangaise
un imprimé A& remplir. Cet imprimé a la
prétention d'étre rédigé en frangals
Qu'on en juge d'aprés l'extrait suivant
que nos reproduisons textuellement:

“Une des plus importante maniére d'a-
vertissement est la liste m
voyé aujourd’hui et & tous
vous i une qui
plent de nouvel construction n'inporte
Guel sorte. Avec une liste bien soigné
elle vous produira des ord n retour.
8'il vous plait donnez-nous nom de
vos pratique vraimant prospectueux seu-
lement, et donnez nous une information
compléte de chaque nom et nous leur an-
voiron des matiére que les intéressera’

>
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Evidemment, la maison qui a fait les
frais d'un tirage spécial pour sa clien
téle de langue francaise, espére beaucoup
de son effort et sera sans doute trds sur-
prise du peu de résultat de sa tentative
et ne manquera pas de se dire que sa
courtoisie envers les Canadiens de lan-
gue francaise n'a pas eu la récompense
qu'elle méritait,

L'intention est sirement courtoise,
mais entre I'intention et le fait il y a de
la marge

Ce n'est certes pas un manque de cour-
tolsie que de g'adresser 4 un client dans
un charabia incompréhensible quand f
est si faclle de se faire comprendre.
Rien n’est plus aisé au Canada que de
trouver des gens trds versés dans les
deux langues et, par conséquent, rien de
plus simple que d'obtenir une bonne tra-
duction de l'anglais en francais ou du
francals en anglais.

Nous savons une chose, ¢'est qu'aucune
maison importante ne se permettrait d’é
crire & sa clientdle dans un anglais aussi
mauvais que l'est le francals ci-dessus
reproduit.

Nous nous sommes maintes fois de-
mandé pourquol les Canadiens d'origine
anglaise sont si réfractaires & I'étude de
la langue francaise, alors que les Cana-
diens d'origine francaise se mettent si
volontiers A écrire et & parler la langue
anglaise et que beaucoup manient cette
dernidre langue avec autant de facilité
que leur langue maternelle

BEn rentrant dans le domaine des af-
faires pur et simple, 11 est incontestable
qu'un client se trouve flatté de recevoir
la correspondance de ses fournisseurs
dans sa propre langue. Mais, encore,
faut-l qu'on ne lui impose pas une tor-
ture en lui donnant des rébus & déchif-
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frer et des inepties & lire, si on ne veut
manquer l'effet attendu.

UN MOT SUR LES CHEQUES CLAVI-
GRAPHIES

L'usage s'est récemment répandu,
dans un certain nombre de grandes mal-
sons, de remplir au clavigraphe les im-
primés de chéques. C'est une fagon de
procéder trés dangereuse, comme il est
facile de le comprendre, car les mots et
les chiffres clavigraphiés peuvent étre
effacés, c'est avec une grande facilité
qu'on peut majorer ou altérer un chéque.

Cette maniére de faire est également
en usage pour la création de billets et le
tirage de traites et 1a également et plus
particulidgrement pour les billets, ¢'est un
mode de faire qui comporte des risques.
81 l'on peut avoir raisonnablement la
certitude qu'un chéque sera présenté
dans un court délai, il n'en est pas de
méme d'un billet qui pourra attendre plu-
sieurs mols avant son échéance sans qu‘il
soit présenté. Pendant ce temps un dé-
tenteur malhonnéte en peut changer le
montant en y substituant facilement une
somme plus forte et négocier 'instrument
sans attirer les soupgons. Pour aucun
motif on ne devrait faire de billets ou de
chéques au clavigraphe

Cette question a été forcément agitée
par des banquiers étrangers qui en sont
venus A la conclusion ci dessus aprés une
coliteuse expérience,

ABOLITION DE LA TAXE SUR LES
VOYAGEURS

Noug avons annoncé il y a quelque
temps qu'un projet de loi serait présen
té & la Légizlature de I'lle du Prince
Edonard pour abolir la taxe que cette
provinece avait imposée sur les voya
geurs de commerce.

Cette taxe n'existe plus maintenant, 'a
Législature de I'lle du Prince-Bdovard
volé la semaine dernidre son abolition.
La loi passée & ce sujet reporte au ler
janvier de 'amnée courante la date de
son effet,

Le gouvernement provinclal perd ain
si un revenu d'environ $8,000, malis cette
perte que fera le gouvernement sera lar-
gement compensée par le bien qui ea
résultera pour le commerce de 1'lle.

Cette. mesure a été pour ainsi dire im-
posée A la province de I'lle du Prince-
Edouard A la conférence des premiers
ministres des provinces A Ottawa, lors
du rajustement des subsides du gouver-
nement fédéral aux diverses provinces
de la Puissance. Les autres provinces
avalent donné l'exemple & I'lle du Prince
Edouard, aussi l'abolition de la taxe a-t-
elle été votée sans aucune opposition.

1l ne fait aveun doute que désormais
un plus grand nombre de voyageurs de
commerce visiteront 1'lle,

N e Lokt e ot
LA JOURNEE DE HUIT HEURES

le député aux Communes de Maison-
neuve, M. Alph. Verville, revient, cette
année encore, & la charge avec son pro-
jet de lol sur la journée de huit heures
Pas plus que lui nous ne nous lalsse
rons de rous redire,

Le Parlement doit rejeter ce projet le
loi, parce que, bien que le projet ne parle
de la journée de huit heures que pour les
seuls travaux auxquels le gouvernement
est partie dans un contrat d'entreprise,
la mesure proposée aurait des effets
bien plus étendus que ceux qui nppuynls
snt & la surface du projet,

8i le dit projet devenait loi, le gou-
vernement devrait payer plus cher pour
ses travaux, une diminution des heures
de travall augmentant nécessairement le
prix de revient de la production; le gou
vernement ne pourrait accepter les sou-
missions que des entrepreneurs dont le
personnel ne travaille pas plus de huit
heures par jour; il en résulterait une di-
minution de concurrence dont le public
devradt payer les frais.

Du jour o le projet de loi du député-
ouvrier de Malsonneuve serait voté, lo
Parlement serait forcé d'aller plus loin
4 moins de se déjuger. Il n'y a aucun
motif qui puisse justifier deux poids et
deux mesures selon que l'ouvrier travail-
le A une entreprise du gouvernement ou
A une entreprise particuliére. Les unions
ouvridres ne tarderalent pas A faire sen-
tir & nos législateurs leurs idées & cet
égard.

La journée de huit heures deviendrait
vite obligatoire dans toutes les entrepré
ses el nos industries qui luttent déjd pé-
niblement avec celles de I'étranger en se-
ralent atteintes, A& moins que le consom-
mateur (l'ouvrier en est un), ne consen-
te & payer plus cher les produits domes-
tigues qu il consomme.

Il est certain que l'sugmentation du
colit de production qui résulterait de la
diminution des heures de travail, met-
trait plus d'une industrie du pays en état
d'infériorité vis-a-vis des industries des
pays ol les journées de travail sont plus
longues. 1l se consommerait moins de
produits du pays et plus de produits
étrangers.

Advenant la journée de huit heures
pour tous les ouvriers d'industrie, les ou-
viers agricoles déserteraient la ferme
ol les heures de travail m'ont gudre de
limite, Alors que la culture mangue dé-
ja de bras, le Parlement voudra-til, er
votant le projet de loi Verville, la livrer
4 la ruine?

Le vendeur qui gagne le salaire le plus
€levé est celui qui rapporte le plus. Ne
vous pas d'un qui ne

gagne Jamais un bon salaire; Il ne rap
porte rlen.

&
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Grand Changement dans le Commerce
de Chapeaux !

Le Commerce de Chapeaux en Gros de MM. M. VINEBERG & CO.,
rue St-Paul, Montréal, a été acheté par

LA CIE WALDRON DROUIN, LimITEE

qui exécutera tous les ordres pris par MM. M. VINEBERG
& Co., pour livraison du printemps, et oll on pourra se pro-
curer 4 lavenir les chapeaux bien connus BENSON ET
MorTiMER & Co.

Nous informons aussi le commerce qu'aprés le ler Mai,
nous serons dans notre mouveau magasin a 7 étages, i
I'épreuve ‘du feu, 164 rue McGill, o, grice a I'augmentation
d'espace et des commodités, nous serons en mesure de mieux
répondre & l'accroissement phénoménal de notre commerce

de chapeaux, dans tout le Canada.

“En Mains les Styles

du dernier cri.”

BUCKLEY & SONS, LONDRES.

THE WALDRON DROUIN CO., LimiTen,

CHAPELIERS ET FOURREURS EN GROS,
RUE McGILL, - MONTREAL
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LA CONDUITE DUN COMMERCE DE
DETAIL

Conférence faite par M. Fred, C. Lari
viére, de Montréal, au Conventum des
Détaillants en Ferronnerie de la Pro-
vince d'Ontario, & Hamilton,

Veuillez, je
sincéres
que vous
sant discussion
Questions. Je suis sir que vous auriez pu
faire un meilleur choix parmi vous-mé
mes; mals je suls sOr aussi que personne

vous prie, accepter mes
pour ['honneur

m'avez conféré en me choisis-

remerciements
pour présider & la des

ne pourrait faire de plus grands efforts
et ne mettrait de meilleure volonté pour

faire de cette partie du programme un
succés. Si mon expérience de vingt-neuf
ans dans le commerce de la quincaillerie

est une garantie suffisante pour répondre
efficacement & vos questions, vous pou-

vez étre assurés que je ferai de mon
mieux pour vous faire bénéficier de ma
longue expérience, Je félicite sincére-

ment les organisateurs du Conventum du
succés qu'ils ont déjh obtenu, spéciale-
ment en ¢
membres

qui concerne le nombre des
présents et la bonne représen-
tation des quincailliers détaillants de la
province d'Ontario.

On m'c demandé
la discussion
“La

avant l'ouverture de
de dire quelques mots sur
d'un commerce de détail
de quincaillerie et de potles”. Ne dési
rant temps a
cette question, sur laquelle on peut écrire
des volumes, je me bornerai A deux su
Jets importants : 1o “Les profits qui peu
vent 8tre faits sur le cofit des marchan-
dises";
faires”.

conduite

pas passer beaucoup de

0 “Les causes d'insuccés en af

Profits sur le stock renouvelé

J'ai devant moi un exemple trés frap-
pant qui, je
clair, que vous 8'y intéresse-
ra. C'est un fait bien connu que plus sou-
vent on renouvelle le stock, plus profi-
table est le commerce et plus les profits
s'accroissent rapidement
qu'un capital de $100 soit investi dans
un stock et que la marge de profits soit
de 20 pour cent sur le prix cofitant, Si
ce stock est renouvelé cing fois au cours
de dix années, ces $100 produiront
$148.83 de profits nets. 8'il est renouve-
16 dix fois en dix ans, les profits nets
seront de $510.16. 8’11 est renouvelé vingt
fois en dix ans, les profits nets seront de
$3.733.60 et s'il est renouvelé quarante
fois en dix ans, c'est-A-dire, tous les trois
mois, les profits nets seront de $146
870.74 Vous voyez immédiatement la
différence de production de chaque cas
particulier dont chacun de vous, je n'en
doute pas, se rend compte A premidre
vue. Ce principe posé, je crois que I'in-
térét du détaillant est de limiter ses af-

pense, est si
chacun de

simple et si

Supposons
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faires ou son stock en mains aux mar-
chandises les plus vendables et d'avoir
en magasin une trés petite quantité de
marchandises pour lesquelles la demande
est faible ; en appliquant le méme prin
cipe & la fixation des prix de vente, on
peut voir qu'il est préférable, au point
de vue pécuniaire, de vendre sur une
marge de 10 pour cent des marchandises
que vous pouvez renouveler une fois par
mols, plutdt que de vendre deux fois par
an des marchandises & 50 pour cent de
profit.

Le commerce est comme un navire de
guerre qui se dirige vers un port appelé
“Succés”. Vous avez entendu dire cela
plus d'une fols et vou: étes-vous rendu
compte que vous ne pouvez pas aller de
l'avant dans le jeu des affaires A moins
que vous ne luttiez, et vous ne pouvez
pas réussir d'une manidre permanente

M. Fred. C. Lariviére

4 moins que vous ne continuiez la lutte.
Aujourd hui, le commerce de la quincail-
lerie en détail est réellement une lutte
de longue haleine, du commencement A
la fin. Dans la lutte commerciale, ¢'est
I'homme le mieux doué qul V'emporte.
Chaque fois que vous étes surpris som-
meillant, les maine basses, vous étes su-
Jjet & étre frappé et le referee peut comp-
ter jusqu'd dix et vous mettre hors de lu
lutte. La lutte sans reldche, voila quel
est le prix de la victoire, 8i vous voulez
vaincre dans la lutte commerciale, ayez
soin de vous maintenir au premier rang.
Toutefois, dans les affaires, il ne devrait
pas exister de choses telles que I'inimi-
tié ou la haine entre rivaux; il ne devrait
y avoir que le plaisir de bon aloi que
I'on éprouve A vaincre honorablement un
compétiteur, le sentiment de satisfaction
que nous éprouvons tous quand nous
battons un rival dans tout autre jeu. Si
nous mettons tout notre coeur au jeu, si
nous aimons réellement ce jeu, nous

éprouvons beaucoup de plaisir & étudier
les divers points, bien que nous soyons
foreés quelquefois d'accepter une défaite
temporaire.

Aucun grand général  Jamais gagné
chaque engagement ou chaque bataille
sur l'ennemi. En fait, personne ne peut
vaincre en tout temps. Nous n'avons pas
A étre toujours victorieux et il n'est pas
nécessaire que nous le soyons toujours.
Une victoire remportée de temps A uu-
tre par votre compétiteur est réellement
une bonne chose pour vous; cela vous
met davantage sur vos gardes pour la
lutte suivante et entre temps, si vous
vous étes tenu sur le qui-vive, vous avez
fortifié les points faibles et votre rival
trouvera qoe chague pouce de terrain
sera disputé chaudement

Vous savez tous que les profits nets
sont résultat de chaque mouvement
que 15 faites. I1 y a des pratiques qui
av cuteront vos profits mnets plus

ptement que d'autres. Parmi celles-
gurent les bons achats et la survell-

e des placements dans toutes les
lignes.

Qu'est-ce qu'un bon achat?

Un bon achat ne consiste pas simple-
ment & obtenir les prix les plus bas. Je
crois que le marchand qui obtient un prix
ralsonnable dans un temps court, de telle
sorte qu'il a suffisamment de temps A
consacrer & la vente de ses marchandi-
ses et & la gestion de son magasin, est
un meilleur acheteur que le marchand
qui obtient 24 ou 5 pouvr cent d'extra,
mais qui, en faisant cela, emploie une
telle partie de son temps que le dépar-
tement des ventes est négligé.

Nombreux sout les marchands qui né
gligent de surveiller leurs placements de
fonds dans toutes les lignes et, cepen-
dant, de tous les moyens de produire des
profits nets, il n'en est pas d'avssi im-
portant que la surveillance de tous vos
placements. Vos ventes augmentent ou
diminuent avec le nombre d'articles que
Vous avez en vente et non avec l'augmen-
tation ou la diminution des quantités
des différents articles que vous possédez.
Quand vous avez un approvisionnement
qui durera six semaines, alors qu'un ap-
provisionnement pour deux semaines au-
rait été suffisant, vous immobilisez inu-
tilement autant de votre capital, qu'il
est représenté par l'excédent sur un ap-
provisionnement de quatre semaines. Sur
cet excédent d'approvisionnement vous
perdez non seulement I'intérét méme et
le coat de magasinage, mais aussi vous
perdez le profit que vous pourriez avoir
gagné sur d'autres marchandises qui au-
ralent pu &tre achetées avec cette somme
d'argent.

Pour réussir, chaque magasin doit avoir
une régle de conduite et, dans tous les
départements, on doit voir d'un coup-
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Tn Temps plus chaud Errive!

Alors vos clients réclameront a grands
eris un Costume Lavable— élégant, frais
et non dispendieux. Ceci décrit la ligne
“QUIET ELEGANCE,” et nous sommes
préts a en montrer l'assortiment

UNatt & Shapivo Adanut’q Co.

507, rue SaintsPaul, . Montreal.

000e00©

Beaucoup de marchands ne réussissent pas, parce qu'ils persistent a pousser 2 la vente
d’une certaine ligne qui est si peu satisfaisante que les clients doutent de ces marchandises.

Les Cols en Caoutchouc
Marque ‘““ARLINGTON”’

forment une bonne ligne, active, qui donne une satisfaction permanente & tous les ache-
teurs. Nous manufacturons aussi:
Peignes de Toilette, Peignes Fins,
Anneaux Martingale, Boucles Genre Harnais,
Supports de Cols.

Si vous vous intéressez & une quelconque des lignes ci-dessus, écrivez immédiatement a
nos Agents. Nous tenons le premier rang dans toutes les lignes ci-dessus.

The ARLINGTON COMPANY OF CANADA, Ltd.
64-66, FRASER AVENUE

Agents pour I'Est: Agents pour I'Ouest:
DUNCAN, BELL & CO., TORONTO . JOHN A. CHANTLER & CO.,
301, rue St-Jacques, Montreal. 8 et10,rue Wellington, E., Torento.
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Demandez un exemplaire de “Dressmakers’ Fashion Service.”

]

.

Un Plan pour Développer le Commerce et qui vous aide.

“ Dressmakers’ Fashion Service "
Vous procure un accroissement d’affaires pour
— ET D’AUTRES LIGNES. —d

Dans chaque ville, quelque marchand bénéficiera

: g 0U 3 VOUS?
de l'intérét que prennent les couturidres a FOURGUOL PAS YOUR)

Nous mnous proposons de { . 7z .
donner gratuitement aux , pourvu qu’elles conviennent d’employer un
couturidres qui emploient /= total d’au moins cm}g cents bobines de cin-
la soie o A ”~  quante verges, un FASHION SERVICE (prix

régulier, $25.00 par année).

Ce FASHION SERVICE, paraissant quatre fois par an (rer Février, 1 5
Z Avril, 25 Septembre, 15 Novembre),. est magnifiquement imprimé‘en
quatre couleurs, donne, sous forme simple mais attrayante, les particu-

larités de la mode et les changements de style importants & connaitre,

Clest une publication exclusive et de haut grade, d’un caractére qui n’avait jamais
encore €té offert au Canada. Un exemplaire de cette belle publication (15 x 10 pouces)
sera envoyé a tout marchand qui en fera la demande,

Votre coopération, dans votre propre intéret comme dans le nétre, est demandée,
Chaque couturiére, qui n'est pas de vos clientes et que vous intéresserez, augmentera vos
ventes, non seu- . mais probablement en d’autres lignes,
lement en soies

Procurez-vous aujourd’hui des Blancs pour Souscrip-
#7Z. © tions de Couturires et des renseignements complets,

D €00 DO ©0d ©o0d
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1, est de pleine longueur, de pleine force, de plein poids,
et est produite en toute couleur désirable. Par son :
mérite seul, elle se vendra plus que toute soie &
Z

coudre qui soit manufacturée,
Evitez les complications qui se produisent
par la vente de soie en bobines inférieures, en vendant 7z

Le est basé sur la fondation ferme qui consiste i faire la meilleure soie
(siuccés a coudre que les moyens humains puissent produire et a la distri-
B o o buer en employant la seule politique
2z plo politiq

Gui ait jamais obtenu ou qui obtiendra
jamais un patronage permanant,—une correction absolue et ses

dans toutes les relations d’affaires entre I’administration 2 7 clients.
{,—en outre—a toujours tenu "

la téte avec des plans pour dirige en ce moment

développer les affaires, of- les pas de milliers de

y ferts & TOUS ses clients. 7z couturiéres vers les

magasins oll la Soie

est vendue, Cette seule particularité pour le développement

des affaires est digne d'une attention immédiate de la part

~Z des détaillants qui désirent des plans nouveaux et leur donnant
o

de l'aide pour intéresser le public 4 leurs magasins.
po P £

Corticelli Silk Company, vw.

BUREAU PRINCIPAL A ST-JEAN, P.Q.
SALLES DE VENTE :

22, rue Ste-Héléne, MONTREAL, 303, rue Cordova Ouest, VaNcouveRr, C.A.
24 et 26, rue Wellington Ouest, T'oroNTO.
284, Portage Avenue, WINNIPEG. gra, rue York, SypNev, N.S.W,
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d'oeil la régle de conduite de la maison.
Une des meilleures régles que je con-
naisse consiste & vendre des marchan-
dises dignes de confiance A des prix rai-
sonnables et & donner satisfaction au
client, quoi qu'il en codte.

Une réciprocité de traitement, avec
une grande efficacité comme raison pri-
mordiale, augmentera l'intérét du client
A4 vos affaires, augmentera aussi l'effi-
cacité du personnel et créera un état
d'esprit amical et favorable.

Les profits bruts assurés par une ven-
te ne devraient figurer qu'en seconde li-
gne. Le bon renom d'une firme est plus
souvent d'une plus grande importance
que le capital dont elle peut disposer.

Qu'entend-on par profit raisonnable?

Est-il raisonnable de vous plaindre des
bas prix ? §'ile sont trop bas, ils de-
vrajent étre promptement rehaussés, Il
vaut mieux refuser des ordres que de les

.accepter & un prix défavorable. Lalssez
votre concurrent prendre ces ¢ 'dres,
Quand un magasin fait tout son possible
pour acheter économiquement et travail-
ler systématiquement, il peut bien &tre
assuré que ce qui ne lui est pas profita-
ble ne vaudra pas grand'chose pour son
compétiteur. Le volume des affaires n'a
@'importance que s'il rapporte des profits.
Mieux vaut un petit renouvellement sur
une base profitable que de grands re
tours de fonds qui sont engloutis par les
salaires et autres frais.

Un prix raisonnable donnant du pro-
fit n'est pas une chose qu'il soit besoin
d'excuser. L’homme qui avance toujours
des raisons pour ses ventes i bas prix se
proclame par 1A méme, malhonnéte ou
insensé. Nous connaissons des hommes
qui ont joué le jeu du massacre des prix
pendant des années. 11 n'y a pas de sta-
bilité dans leur commerce = Leurs af-
faires ne sont pas permanentes. Un ache-
teur retourne rarement dans leur maga-
sin, On ne peut se fier & leur parole. Il
en est autrement de I'homme qui ne ca-
che pas qu'il est en affaires pour y faire
des profits. Quand bien méme nous ne
pouvons pas parfois payer les prix qu'il
demande, nous sommes obligés de le res-
pecter pour sa franchise, Nous pouvons
avoir confiance en lui quand il modifie
ses prix pour quelque stock dont la vente
est lente.

En discutant les prix, il est bon de se
rappeler que les opinions peuvent étre
partagées sur ce qui constitue un profit
raisonnable. Une personne au jugement
sain, qui connait les besoins de son dis-
trict et est & méme de prévoir et de ju-
ger ce qui lui est nécessaire, peut faire
plus de profits & 30 nour cent qu'une au-
tre personne & 50 pour cent, Un mar-
chand de ce genre sait qu'il y aura une
demande pour des marchandises parti-
culidres & chaque saison de l'année. Il
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les a en stock. Il n'attend pas que la
demande batte son plein pour donner des
ordres. 11 fait face & la demande aussi-
tot qu'elle se produit. Il dispose de ses
marchandises rapidement et finit par vi-
der ses tablettes. Son rival est obligé de
refuser des ordres pour des marchandi-
ses qu'il sait étre en demande et finit la
saison avec un stock en mains qui doit
étre sacrifi¢ ou reporté jusqu'd la saison
prochaine.

La conduite d'un commerce n'est pas
une affaire de huit heures de travail par
jour. L’'homme d'affaires doit étre con-
tinuellement sur le qui-vive. Plus d'un
marchand doit plus aux plans élaborés
dans le calme du soir qu'au travail fait
de ses propres mains dans le magasin,
11 repasse dans son esprit les transac-
tions de la journée, contrdle son travail
et celui de ses hommes, calcule parfois
le profit qu'il a fait sur les ventes, dé
couvre ol des erreurs ont 6té faites et
prévoit alors les travaux du lendemain,
établit des plans de travail pour son per-
sommel, fait un inventaire mental de ce
qui l'environne, s'efforce de prévoir 1'ef-
fet probable des événements courants et
des conditions des marchés sur le com-
merce futur. Cecl ne peut pas étre aussi
bien fait pendant les heures de travail,
lorsque I'homme affairé est constamment
demandé pour s'occuper des détails.

Le pourcentage de profit & ajouter au
prix de facture des articles de quincail-
lerie générale et principalement des ar-
ticles de tablettes est une question de
jugement. La valeur d'un article est me-
surée par la somme que la personne qui
le désire conseht & payer. Dans 75 pour
cent des ventes d'articles de tablettes de
quincaillerie, le prix n'offre aucune dif-
ficulté. 11 dépend de la classe des mar-
chandises ,de leur qualité, de leur supé-
riorité, de leur valeur et de ce que vous
pouvez obtenir pour ces articles.

Quant au pourcentage, vous avez @
calculer avant toute chose ce qu'il vous
en colte pour faire affaires, Il n'y a pas
d'autre moyen,

S8i vous ne tenez pas une série régu-
liére de livres de comptabilité de manidre
4 vous permettre de savoir exactement
ce qu'il vous en cofite pour faire affaires
et le profit réalisésur vos ventes, je
vous conseille d'employer deux livres:
dans l'un de ces livres vous entrez le
montant total de vos ventes au prix cof-
tant et le prix de vente, vous connaissez
ainsi vos profits bruts; dans l'autre, vous
entrez toutes vos dépenses, vous les ad-
ditionnez tous les mois et vous connais-
sez ainsi chaque mols le profit net que
vous avez fait. Si vous trouvez que vous
ne faites pas un profit raisonnable, aug-
mentez votre prix de vente 1A ol vous

Le prix coftant ne devrait pas étre
considéré autant que la valeur et c'est
au marchand & décider ce qui fait la va-
leur, en dérant les mar
et en se demandant: “Que puis-je obte-
nir pour ces marchandises ?" Si dans
votre opinion, basée sur la connaissance
des marchandises, sur votre expérience,
vous fixez le prix de vente d'un article
A $3, que cet article vous cofite §1.50 ou
50 cents, coi ment pouvez-vous vous ima-
giner qu'un &tranger soit en mesure de
critiguer vos prix et, s'il le fait, vous
avez de nombreux arguments pour main-
tenir votre point de vue, car avant de
fixer le prix, vous aurez d0 étudier vos
marchandises et sQrement, vous pouvez
discuter avec un étranger.

TS

Causes d'insuccés

Je vals maintenant vous indiquer quel-
ques causes d'insuccés commercial et en
faire une application. Je les énumérerai
dans l'ordre donné par le rapport de R.
G. Dun & Co., en nommant en premier
lieu les cas les plus nombreux.

Défaut de capital . . 3,370 §39,342,384
Incompétence . . . . 2,091 19,342,908
Inexpérience . . . . 467 2,760,234
Crédit accordé a la

légére . . . . . 244 2,662,600
Compétition. . 101 537,470
Conditions lpécmquel 1,623 22,925,002
Fraude. . . 938 20,674,384

Négligen 206 1,865,484
Falllites d autres com-

mercants. . . . 190 11,196,193
Extravagance. . . 93 1,094,927
Spéculation. . . . . 70 4,576,794

Au défaut de capital, on attribue plus
de 50 pour cent du nombre total des
faillites. Je crois que cecl est beaucoup
audessus de la réalité, beaucoup préfe-
rent attribuer au défaut de capital la
cause de la faillite plutét que de l'attri-
buer & leur propre administration, J'ai
étudié et j'al eu l'occasion de faire des
recherches au sujet de nombreuses fail-
lites et j'al trouvé que dans les premid-
res années de I'établissement d'un com-
merce, sans capital, un marchand avait
réussi A se constituer un capital de
$3,000, $5,000 ou $8,000 ; il pensait étre
riche et commenga & apporter moins
d'attention A ses affaires, il devint un
peu plus extravagant dans ses dépenses
personnelles et surtout accorda moins
d'attention aux clients, laissant cela au
soin de ses commis. Ce changement de
conduite a I'effet le plus fatal sur le per-
sonnel, car dés que le propriétaire d'une
maison de commerce manque d'énergie,
de stabilité et de ponctualité, tout le per-
sonnel I'imite. Alors le capital disparait
et 'homme fait faillite, attribuant au
manque de capital son manque d'énergie
et d'aptitudes.

L'inexpérience et I'incompétence comp-
tent pour beaucoup dans I'insuccés et je
suis grand: surpris de cela, car

pouvez le faire; il faut
faire preuve de bon jugement.

I'expérience et la compétence sont des
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C'est la cotonnade la plus satisfaisante de toutes les eotonnades pour robes of, avee ses zigzage étranges, elle ne ressen.ble & aucune autre
marchandise que vous ayes jamais vue. Exclusive comme dessin et couleurs, ses qualités de résistance on fout un des tissus peu nombreux
ayant une grande beauté et une grande valeur et contant peu,

Faite, dans toutes les nuances unies 4 la mode et en une grande variété de dessins figurés. Sans égale pour robes d'intérieur et de
réception, kimonos, peignoirs, ete. Patrons spéeisux d'un intérét peu commun pour draperies et rideaux,

Les zigzags sont permanents — ils ne s'étivent pas — ne disparaissent pas pay le lavage, le repassage, et ne s'usent pas,

Les meilleurs marchands de gros vendent le Crépe Serpentine, populaire dans tous les styles, tous les patrons et toutes les couleurs,
Demandez-le & votre fournisseur et, 8'il ne le tient pas, donnez-nous son nom.

Les détaillants qui n'offrent pas *SERPENT.NE CREPE,"' sont invités & demander des
lis peuvent gagner de 'argent en le vendant.

PACFICMILLS, 70 KilbySt. BostoN

Parmi les pri Marchands de Gros Canad tenant *Serpentine Crépe,” sont : Greenshields Limited, Montréal ; Gordon McKay
Co., Toronto ; Manchester Robertson Allison Co., 8t. John N, B.; J. & M. Murphy, Halifax, N. E.

A\

/
MARQUE @@= “TIGER"

TIGER BRAND.

Le Sous-Vétement en téte de tous
pour Hommes et Gargons.

TOUTES LES PESANTEURS. TOUTES LES GRANDEURS.

THE GALT KNITTING CO., Limited
GALT, ONTARIO.

ONTARIO QUEBEC  PROVINCES MARITIMES OUEST

J. E. McClung, P. DeGruchy, J. A. Murray, Gerbardt Hanley,

McKay Co., Limited.
AGENTS

r
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qualifi bsol! pour un .
cant qui veut réussir, et je crois qu'au-
cun marchand en gros, qu'aucun manu-
facturier ne devrait accorder du crédit A
un homme d’affaires incompétent; c'est
une chose des plus faciles & découvrir.
Les autres causes, 4 'exception des fail-
lites d'autres commergants, peuvent étre
considérées comme des causes person-
nelles et, pour les éliminer, le marchand
devrait posséder les qualifications suil-
vantes:

Concentration nécessaire

La premiére qualification est la con-
centration et je vais répéter ce que An-
drew Carnegie dit dans son livre intitulé:
“The Empire of Business”: “ Les mal-
sons de commerce qui font faillite sont
celles qui font des placements d'argent
sur cecl, sur cela, sur toute sorte de cho-
ses. Le proverbe: “Ne mettez pas vos
oeufs dans le méme panier” est faux, je
vous le dis. Mettez vos oeufs dans le
méme panier et veillez & ce panier. [
est difficile de porter un trop grand nom-
bre de paniers dans lesquels la plupart
des oeufs se briseralent. Celui qui porte
trois paniers doit en mettre un sur sa
téte, lequel est sujet & tomber etd faire
trébucher le porteur. Un des défauts
des hommes d'affaires américains, est
le manque de concentration.”

Volel encore ce que dit le méme au-
teur au sujet des spéculations: “Quand
Jétais télégraphiste & Pittsburgh, nous
n'avions pas de bourse aux valeurs dans
la cité, mais les hommes ou les firmes
qui spéculaient sur les bourses de I'Est
étalent nécessairement connus des télé
graphistes, on pouvait les compter sur
les doigts de la main. Ces hommes n'é
talent pas de nos concitoyens de haute
réputation; on les regardait avec suspi-
clon. J'al vécu pour voir tous ces spé
culateurs irréparablement ruinés, faire
banqueroute au point de vue monétaire
et au point de vue du caractére, Il y a &
peine un exemple d'un homme qui ait
fait fortune en spéculant et qui ait con-
servé cette fortune. Les joueurs mea-
rent pauvres et il n'y a certainement pas
un seul cas d'un spéculateur qui ait véceu
une vie dont il puisse s’honorer ou qui ait
été av Alac é. L'hom-
me qui saisit le journal du matin pour
voir d'abord quel sera le résultat proba
ble de ses opérations de spéculation a la
bourse se rend incapable d'une réflexion
calme et de trouver une solution conve-
nable aux problémes des affaires qu'il
aura & traiter plustard dansla journée;
il détruit les sources de cette énergie
persistante et concentrée dont dépend le
succés permanent et souvent la sécurité
méme de son commerce,

Les spéculateurs gagnent rarement

“Le spéculateur et I'homme d'affaires
se dirigent suivant des lignes divergen-
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tes.” Le premier dépend du tour sou-
dain de la roue de la fortune; il est mil-
lionnaire aujourd’hui, en banqueroute de-
main. Mais 'homme d'affaires sait que
ce n'est que par des années d'une atten-
tion patiente, sans tréve, aux affaires
qu'il gagne sa récompense, laquelle n’est
pas le résultat du hasard, mais de moy-
ens bien établis pour arriver & son but.
Pendant toutes ces années, la pensée qui
le réconforte, c'est qu'il ne peut pas pros-
pérer lui-méme sans sa

leur coeur & leur travail et qu'ils n'en
sont pas détournés par les plaisirs de la
soclété, les sports en plein air et le thé
Atre ou des amusements semblables.

Je ne veux pas dire qu'il faille s'abs-
tenir de tout passetemps de ce genre,
mais ces passe-temps ne devraient occu-
per qu'une place secondaire dans notre
esprit et nos occupations, car personne
ne peut espérer réussir dans le monde
sans concentrer toute son énergie vers

prospérité & d'autres. D'autre part, ‘'l
vaudrait mieux que le spéculateur n'ait
jamais vécu par rapport au bien-étre
ou au bien de la communauté; rien
n'est plus essentiel aux hommes d'affa’
res qu'une réputation intacte. Le crédit
engendre la confiance en la prudence,
les principes et la stabilité de caractére.
Croyez-moi, rien ne tue plus vite le cré
dit dans n'importe quelle banque que ia
connaissance que des maisons de com
merce ol des hommes se livrent & la
spéculation. II importe peu que les
gains ou les pertes solent le résultat
temporaire de ces opérations.* Dés qu'on
sait qu'un homme spécule, sa réputation
est entachée et bientdt aprés, son crédit
est supprimé. Comment pourrait-on ac
corder du crédit & un homme dont les res
sources peuvent étre balayées en une

I'ob i de l'objet en vue. Sous ce
rapport, les mémes régles s'appliquent
aux affaires et au commerce.

Avant de débuter dans n'importe
quelle affaire, un homme devrait se met-
tre au courant de tous ses détails, se
rendre compte des divers usages de
toutes les marchandises offertes en ven-
te, aussi bien que de leur valeur. Ne
craignez pas d’accumuler tron d'informa
tions, mals travaillez sérieusement d'une
maniére soutenue en recueillant toutes
les données possibles & mesure que vous
avancez et en découvrant 'endroit od
les diverses marchandises peuvent étre
obtenues au meilleur avantage.

Ponctualité et persévérance

D'aprés mol, sentir que l'on a fait son
devoir tout entier devrait étre un encou-
r suffisant pour agir comme Il a

heure par une i se décl au
milieu des joueurs?

Pour réussir en affaires, 1! est néces-
saire que votre esprit soit constamment
imbu de ces principes et que vos désirs
soient suivis par des années de labeur
incessant. De grandes idées peuvent
surgir soudainement dans votre cerveau
et vous ouvrir de larges horizons, mais
I'expérience enseigne qu'aucun succds
durable n'est obtenu 14 ol la ténacité et
le controle de sol-méme font défaut. En
outre, quand nous suivons le méme che-
min, profitons les uns les autres de no-
tre expérience,* élevons-nous au dessus
de l'esprit misérable de jalousie et de
suspicion envers nos confréres. Au lieu
de critiquer, de blAmer nos compétiteurs
et d'en dire du mal, disonsnous & nous-
mémes que nous sommes en mesure de
les imiter, que la concurrence est ouverte
a tout le monde. Il est vral qu'il n'y en
sura qu'un en téte de la liste, mais néan
moins, il nous reste i travalller d'une
maniére soutenue et A faire de notre
mieux pour arriver a4 la premiére place,
de telle sorte que, si nous ne réussissons
pas dans nos efforts, ce ne sera pas de
notre faute.

Une observation en passant, concer-
nant spécialement les grandes cités, suf-
fira pour nous convaincre que la cause
principale de la plupart des faillites se
trouve dans les particularités de ceux
qui font faillite, plutdt que dans les con-
ditions contre lesquelles ils ont dii lutter.
Etudiez les méthodes de ceux qui réus-
sissent et vous verrez qu'ils mettent tout

6té dit cl-dessus. Le sentiment du de-
voir entraine avec lui des habitudes

et la Ne man-
quez jamals A4 un engagement, car la
ponctualité est le principal appui du sue-
cés en affaires.

Beaucoup de personnes de capacités
ordinaires et sans autre assistance que
leurs des diti des
affaires dans leur commerce particulier
doivent & leur persévérance, i leur ponc-
tualité et & leur économie des résultats
dépassant de beaucoup leurs espérances
Il g'ensuit que nous ne devrions jamais
nous décourager, mals faire face résolu-
ment & toutes les difficultés, emplover
celles ¢i comme un marche-pled vers le
but désiré, car ce qui semble ne pas pon-
voir étre atteint aujourd'hui, peut étre
aisément accompli demain.

Cultivez la droiture et 'honnéteté qui
sont des choses indispensables au sue-
cés. Tenez toujours votre parole. Ne
déclarez jamais une chose sans étre sir
qu'elle est vrale et, si vous vous aperce-
vez plus tard que vous avez fait une or-
reur, n'hésitez pas A le reconnaitre. En
agissant ainsi, vous conserverez la con
fiance non seulement de vos clients, mais
aussi de vos fournisseurs.

Tout ce que j'ai dit peut se résumer
en un mot: “Caractére”. L'économie est
une autre qualité indispensable, car com
me vous le savez tous, 'extravagance est
la plus fréquente cause des faillites. Je
fais A cette extravag déve-

loppée par des réunions et des bomban-
ces entre amis, qui vous 6éloignent de
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*#GODERICH KNITTING C©

BONNETERIE ET MITAINES DE

“LA MARQUE MAPLE LEAF”

La Marque qui a subi I'épreuve
du temps.

Vendues directement au com-
merce. ltto‘du les échantil-
lons de 1909,

Goderich Knitting Co.,
GODERICH, Ont. LIMITED

AGENTS VENDEURS

J. B. McClung, Torouto, pour Ontario.

Fred, 8. White, St. Stephen, N.B., pour les Provinces
Maritimes

Gerhardt Hanley McKay Co., Ltd., Winnipeg, Man,,
pour I'Ouest,

A. L. Gilpin, Montréal, Qué., pour la Province de Québee,

Les Cissus harris

FONT BON EFFET
ET ONT =
UNE BONNE DUREE

EXHiBITION DES STYLES DE PRINTEMPS

M@ Votre ordre donné de bonne heure,
B@" Sera exécuté de bonne heure. “t

HARRIS & CO., LimiTED
ROCKWOOD, - - ONT.

London : Montréal : Hallfax : Winnipeg :
J. A IRWIN,  MECTOR PREVOST, C.A.WOODILL, MoRAE & WALKER,
341 Princess Ave. 710 St-Hubert.  Roy Building. Ashdown Blook.

NOUVEAUTER

En Arriére des

Sous- Vétements *“ ELLIS"

est le record d’une idée magnifique, portée d une
réalisation pratique. “ ELASTICITE,” voild
I’idée, et nous ’obtenons—a la perfection— par
notre procédé spécial de I’ “*aiguille 4 ressort.”

En Avant des

Sous-Votements “ELLIS”

est I'avenir d'un succés assuré, tel que celui qui
ne se produit que pour la ligne ayant un réel
point de vente et qui peut prétendre i la plus
haute qualité,

The Ellis Manufacturing Co.

LIMITED

HAMILTON

Moneypenny Bros. & Co., Montreal et Toconto,
AGENTS VENDEURS.
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votre travail et de votre-pupitre, Cette
vérité est si généralement admise qu’il
semble inutile d'y insister. Je provoque
la contradiction quand je dis que les af-
faires ne sont pas un passe-temps, mais
un moyen d'acquérir une fortune ou tout
au moins une certaine aisance et que le
but d'un marchand devrait étre de re-
cueillir de grands profits de son commer-
ce, non seulement pour son propre béné-
fice et celui de sa famille, mais aussi
pour le bénéfice de ses employés.

Une partie du travail & laquelle en gé-
néral les marchands n'apportent pas as-
sez d'attention, est la tenue des livres
8i vous vous rendiez compte de la va-
riété d'informations et de données qui
peut éire obtenue grice A un systdme
convenable de comptabilité, méme en ce
qui concerne un petit détaillant, vous ne
penseriez pas A pratiquer cette fausse
économie, chose dont tant de commer
cants sont coupables. Qu'est-ce qui pour-
rait &tre plus utile que de se rendre
compte du montant des ventes et des
achats, des valeurs du stock, de I'actif et
du passif? En tout cas, vous reconnais-
sez que, si vous aviez une fols par mols
de ces données, vous seriez mieux ren-
seignés quant aux conditions réelles des
affaires et vous seriez en meilleure po-
sition pour pousser en hite les choses A
un point culminant satisfaisant, car la
tenue des livres est la clef du succds,

Emerson a dit: “Personne, sauf vous-
méme, ne peut vous enlever le succds fi-
nal”

L'achalandage (Good will). Qu'est-ce que
c'est? Comment est-il évalué?

L'achalapdage (good will) est défini
dans le dictionnairc International de
Webster, au point de vue des affaires :
“ Avantage commercial possédé par
tout commerce, dd A sa popularité éta-
blie, & sa réputation, & son patronage, A&
sa publicité, & sa localité, ete., en dehors
de son stock ou de son capital: un sen-
timent amical ou une influence exercée
en vue de transmettre la clientdle de
tout magasin ou de tout commerce & un
successeur: le droit d'acquérir un com-
merce ou des relations commerciales,
acheté d'un propriétaire ou d'un tenan-
cler qui quitte les affaires.”

A cela on peut ajouter les marques de
commerce pour une maison manufactu-
riére, les brevets et formules pour la fa-
brication des divers produits.

Comment cet achalandage est-il évalué?

L'achalandage, qu'il soit commercial
ou industriel, doit &tre évalué sur ses
propres mérites, Ces mérites sont auss!
variés qu'll y a de sortes de commerce ;
mais tous sont estimés en proportion du

TISSUS ET NOUVEAUTES

revenu. Je crois que tous ceux qui ont
étudié complétement la question n’émet-
tront pas une opinion, & moins que ce ne
soit dans un sens général,

L’achalandage commercial différe de
celul des industries manufacturidres,
parce que dans ces dernidres sont cdm-
pris les marques de commerce, les droits
brevetés et les formules, ainsi qu'il en
est pour les factures de éclali
qui, quelquefois, ont besoin de trés peu
de capital et produisent de trds forts
revenus.

Quand on achéte le commerce d'un
compétiteur et qu'on acquiert le seul con-
trole de certains articles, on peut payer
un trés haut prix pour ce qui peut étre
appelé Tachalandage, mais on achdte
simplement le compétiteur

L'organisation d'une maison de com-
merce est sirement un des prineipaux fac-
teurs de la valeur de l'achalandage. S'il
s'agit du commerce d'un seul homme, ce
commerce a moins de valeur que g'il
étalt organisé de telle manidre que l'an-
tre partie puisse confier & ses employés
cette administration en son absence.

Comme exemple du peu de confiance
qu'on peut apporter aux estimations de:
valeurs de l'achalandage, je rapporteral
un fait qui est venu A& ma connaissance.

Deux manufacturiers’de certaine ligne
dans 'industrie de la quincaillerie avaient
entre eux plus de 76 pour cent des mar-
chandises vendues. Ils s'amalgamarent
et maintenant, {ls ne font pas plus de
556 pour cent sur toutes les marchandi-
ses vendues dans cette ligne particulidre.
Aucune bonne explication ne saurait étre
donnée de ce fait, si ce n'est qu'il est vral.

Cela vous montre que la valeur de V'a-

1l v'y a pas sl longtemps que la mai
son Wade & Butcher 6tait la seule mai-
son de confiance pour les rasoirs. L'a-
chalandage, en tant que le marché Cana-
dien est concernéavait une valeur beau-
coupwplus grande il y a vingt-cing ans.

Les licences pour vendre en détail des
liqueurs dans la cité de Montréal, avant
I'adoption de la loi lmitant & gquatre
cents le nombre de ces licences, se ven-
daient $1,500; aujourd’hui, la valeur du
certificat seul est de $7,000, en raison de
la limitation. Un des derniers trans-
ferts de licence enregistrés montre que
ce prix a 6té de $29,000 pour le certificat
seul, en dehors du stock et de 'ameuble-
ment,

Qui pourrait estimer la valeur de I'a-
chalandage de la malson de coutellerie
Jos. Rodgers & Son, de la maison de par-
fumerie Roger & Gallet, de Fry's ou de
Menier, pour les chocolats, de Pear pour
les savons, de Disston pour les scles,
de Maydole pour les marteaux et de
Spear & Jackson pour les limes et les
scles?

Cela prouve sans aucun doute que la
valeur de l'achalandage est particulidre
A chaque cas.

Au Conventum de Hamilton, J'ai dit
que dans mon opinion, la valeur de I'a-
chalandage pouvalt étre estimée A& dix
fois la moyenne des profits nets d'un
commerce, en tenant compte, comme f!
convient, de I'intérét du capital investi
Pour rendre cecl clair, supposons qu'un
commerce avec un capital de $100,000
produise un profit net de $10,000; dédui-
sez 6 pour cent de $100,000, c'est-d-dire,
$6,000, 11 reste $4,000; multipliez par 10,
le résultat est $40,000, valeur de l'acha-
land; L'année suivante, le méme pro-

de tout bl a bean-
coup moins d'importance pour un compé
titeur que pour I'acheteur qui a Vinten-
tion de continuer les affaires et qui
achdte un commerce en activité.

Quand la Compagnie Ogilvie Flour
Mills mit son stock au “Stock BExchange”,
on apprit que la valeur des marques de
commerce et des formules était estimée
a $1,260,000

En Angleterre, 1a valeur intrinsdque de
I'établissement de Guinness's Porter était
de $100,000; mais cette valeur fut capi-
talisée A $700,000 parce que le revenu
augmenté était suffisant pour payer un
bon dividende

Quelle était 1a valeur, il y a vingt ans,
de T'achalandage de Morewood & Co.,
pour sa tble galvanisée marque “Lion™
et de la Tupper Co., pour son fer-blanc
Dradley? On pouvait & peine vendre au-
tre chose alors, La Compagnie More-
wood vendit son industrie & John Ly-
saght, Limited, qui discontinua, la mar-
que “Lion” pour vendre la marque
“Queen’'s Head”. La Compagnie Tup-
per n'est plus en affaires anjourd’hui, 1a
valeur de l'achalandage de ces deux
Compagnies est nulle.

fit est fait, I'intérét de $40,000 & 6 pour
cent est de $2,400, laissant une balance
de $1,600 & ajouter A la réserve. Ce mon-
tant de $2,400 n’est pas une rémunération
excessive du pouvoir créateur d'un com-
merce qui peut donner immédiatement
un tel revenu & un homme nouvellement
Etabli.

BANQUE D'HOCHELAGA

Le nouveau gérant local

M. Gustave Ledue, assistant-gérant de
la Banque d'Hochelaga, vient d'8tre pro-
mu gérant local au sidge social de cette
banque, en remplacement de M. Charles
Giroux récemment décéde.

Cette ination était génér
prévue. C'est, d'allleurs, pour M. Gus-
tave Leduc, un avancement bien mérité
par ses services antérieurs dans un poste
€levé et plein de responsabilités. Nous
I'en félicitons avec la clientdle de la
banque d'Hochelaga qui apprécle stre-
ment I'excellent choix fait par ses Direc-
teurs,
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Au Commerce

Le grand nombre de marchands prospires faisant
affaires avec nous est une preuve vivante de la
valeur de nos marchandises et de la supériorité
de nos méthodes d’achat et de vente. 11 n'est
pas exagéré de dire que beaucoup de nos
clients figurent parmi les hommes les plus en
vue de I'époque.

Le grand mouvement des marchands et de leurs
acheteurs se fait dans la direction de nos maga-
sins, pour constater I'état progressif de nos
affaires 4 présent. Nous nous attendons donc
& une visite de votre part, et nous serons préts
4 vous faire voir nos divers départements et a
vous démontrer 'avantage qu'il y a 4 faire affaires
avec NOuSs.

Mars 1909

John MacDonald & Co., Limited

Toronto.

Représentants dans la Province de Québec ;

M. J. O. TREMPE, 207, rue St-Jacques, Montréal.

M. D. FONTAINE, 77, rue Church, St-Roch, Québec.

M. J. H. CARSON, (Cowansville), Cowansville.
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LA BANQUE D'ONTARIO

Un appel & la double responsabilité

C'est en vain que les actionnaires de
la défunte Banque d'Ontario ont eu l'es-
poir qu'ils n'auraient rien & rapporter, du
moins tant que les causes contre les an-
clens directeurs de la dite banque n'au
ralent pas 6té jugées.

Comme nos lecteurs le savent, les ac-
tionnaires des banques insolvables peu-
vent étre appelés, en cas d'insuffisance
d'actif, & verser pour satisfaire les eréan-
clers, un montant égal & celui des actions
au pair qu'ils détiennent; ce'st ce qu'on
appelle la double responsabilité

Or, il appert qu'il existe un déficit de
$5660,000 & $600,000 pour satisfaire inté-
gralement les créanciers de 'ancienne
Banque d'Ontario et ces créanciers de
mandent & rentrer dans leurs créances.

Dans ces conditions, le devoir des 1i-
quidateurs, et entre autres de l'arbitre,
est d'appeler les créanciers & parfaire le
montant nécessaire pour purger les det-
tes.

La liste des actionnaires auxquels des
contributions sont ou seront demandées,
contient 625 noms dont les actions réu-
nies représentent au pair une somme de
$1,250,000

81 le montant des créances A payer
g'éléve & $600,000, c'est bien prds de 50
p. ¢. de la valeur au pair de leurs ae-
tions que ces actionnaires seront appelés
& rapporter.

11 est bien difficile de dire si, & la suite
de cet appel aux actionnaires, les pour-
suites intentées aux anciens directeurs
seront continuées ou abandonnées. En
tous cas, sl les directeurs étalent éven-
tuellement condamnés A payver certaines
sommes, ces sommes, venant en excé-
dent de ce qui serait nécessalre pour
paver les créanciers, seraient réparties
entre les actionnaires au prorata des
versements qu'ils sont actuellement ap.
pelés A faire.

MUTUAL RESERVE LIFE

INS. co.

TISSUS ET NOUVEAUTES

P il est rare gu'un homme ne

regus, 0 et d ts y rela-
tifs. Lorsque las garanties dépasseront
le dividende A payer, le dit dividende
#era crédité en réduction des garanties
Il ne sera pas émis de chdque pour tout
dividende inférieur A la somme de $5.00

TRAVAIL RAPIDE EXECUTE PAR UN
COUTURIER DE PARIS

Un célébre couturier de la rue de la
Paix a donné derniérement un exemple
de son esprit d'entreprise, exemple quia
été rarement égalé.

Une robe lui avait été commandée par
cAblogramme, par une riche Cubaine,
avec instruction spéciale d'expédier
cette robe par un certain navire. Pres
qu'au dernier moment, on découvrit un
défaut sérieux dans la robe.

Il était impossible de l'expédier telle
qu'elle était. Sans un instant d’hésita-
tion, le maitre couturier donna I'ordrs
de confectionner une autre robe en temps
voulu pour le départ du navire,

A midi, vingteing ouvridres furent
mises & I'oeuvre, mais on se rendit comp-
te qu'il était impossible, méme en travail-
lant jour et nuit, de finir la robe pour
prendre le train du matin qui se rendait

au port du navire, o

Toutefols, vers 10 heures, larobe était
terminée et envoyée en automobile spé-
cial pour prendre le bateau. L'automo-
bile arriva au qual d’embarquement juste
dix minutes avant le départ du bateau.

Le prix de la robe était de $500, et le
cofit du matériel extra, du travail sup-

naisse pas avec de meilleures aptitudes
pour un genre de travail que pour an
autre.

Le jeune homme devrait s'étudier et
ses amis plus Agés devralent Valder.
Presque tous les jeunes gens ayant quel-
que valeur, et ce sont les seuls dignes de
congidération, ont quelque ami réfléchi,
dont le jugement est bon, qui a fait preu-
ve de bon sens et qui connalt les hommes
par expérience. Le jeune homme devrait
aller trouver cet ami, avoir avec lui une
conversation & coeur ouvert et lui de-
mander conseil.

Au début, acceptez tous les consells
que vous pouvez obtenir, mais rappelez-
vous que vous devez faire vous-mémes
votre choix. Un conseil, c'est-d-dire un
bon consell, vient en aide, mais ne fait
pas I'homme, et une fols votre esprit fixé
sur ce que vous voulez faire, maintenez
votre décision et préparez-vous au tra
vail. Ne faites pas l'erreur d'entrepren-
dre une affaire avant que vous n'y soyez
préparé,

Le jeune homme peut sembler ne pas
faire des progrés aussi rapides qu'il le
devrait,

11 pout lui sembler qu'il devrait ga-
gner de l'argent au lieu d'en dépenser en
sulvant les cours d'une école od il forme
son esprit; mais & la fin il s'apercevra
qu'il est avantageux d'étre armé pour ce
qu'il veut entreprendre

Le but d'un homme dans la vie devrait
étre autre que de gagner de l'argent

1 Evid t, 11 est agréa-

p'émentaire des ouvridres et de 1"
bile, était de $250

Toutefols, plutbt que de désappointer
sa cliente, le couturier supporta sa perte
de bon coeur,

LE CHOIX D'UNE CARRIERE

Le choix judicieux d'une carridre est
de la plus haute importance pour un jeu-
ne homme, Celui-ci pense avoir toujours
le temps de se décider A faire un choix,
car pour le jeune homme qui a moins do
vingt ans, les années bl passer

ble d’avoir beaucoup d'argent & sa dispo-
sition. L'argent est la clef de tout. 1l
permet de se procurer tout le luxe dési-
rable et toutes les commodités. Grice a
lui les forces de la nature sont mises &
la disposition de I'homme, et 1'électricité
mystérieuse est obligée de lul obéir :
grice & l'argent on perce des tunnels A
travers les montagnes et on dérive les
cours d'eau. Cependant, il me semble,
aprés tout, que la possibilité de gagner
de l'argent ne devrait 8tre qu'un objet

daire dans le choix d'une carriére.

mais il s'apercevra avant

Pai d'un dividende

Le Nquidatenr Canadien de la Mutual
Reserve Life Insurance Co. domme avis
qu'un dividende intérimaire de quarante
pour cent (40%) sera payé aux porteurs
de police & aux hénéficlaires d'assuran-
ces sur la vie qui ont des réclamatione
contre Jes biens de la Mutual Reserve
Life Insurance Compamy au Canada et
dont les réclamations ne sont pas contes-
tées, pourvu que des garanties éventuel-
Jement données sur ces polices me solent
pas en excds du dividende & payer. Avant
la remise du dividende les ayants droit
sont requis d'envoyer par lettre enregis-
trée adressée an lquidateur de ta Com-
pafgnie & son bureau, 33 mue Scott, A
Toronto, Teurs polices, ainsi que tous

longtemps que le temps laissé pour le
travail est court, excessivement court.
Les années se ad trés rapid.

Le jeune homme devrait tout d'abord
se demander dans quel genre d'affaires
il pourrait étre le plus utile au monde et

pour 'nomme qui atteint la quarantaine,
et c'est & peine §'ll est plus que prét au
travail & I'dge de quarante ans, dit “Mer-
chants’ Journal”. Quelques jeunes gens
sont nés sous une bonne étoile; fls ont
des aptitudes marquées pour un certain
genre d'affaires, de sorte qu'il est inutile
de les diriger de ce cOté1a. Ils s'enga-
gent dans cette affaire aussi naturelle-
ment qu'un canard va A l'eau. Mais le
jeune homme en général n'a pas un pen-
chant aussi marqué.

11 ne peut pas, non plus que ses amis,
se récouvrir des aptitudes spéciales. T
a une intelligence moyenne et c'est tout;

A ses 11 peut se faire que,
dans 1'épicerie, il y ait pour lui un champ
plus large d'utilité que dans un autre
commerce: alors qu'il se fasse épicler.
11 peut étre plus utile & ses semblables
et mieux réussir pécuniairement comme
fermier; qu'il se livre & la culture. 1
pourrait peut-8tre faire plus de bien
comme médecin et chirurgien que dans
toute autre profession: dans ce cas fl
doit suivre sa vocation. Toutefols, ce
que je désire faire ressortir, c'est que,
dans le choix d'une carriére, le jeune
homme devrait toujours se poser la ques-
tion sulvante: Dans quelle carridére puis-
je rendre le plus de services au monde?
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W Nos représentants sont maintenant en route pour aller
vous voir avec les Echantillons pour1' Automne 1909 des

Sous=Vetements d¢ Tllatson
< Pour Hommes, Femmes et Enfants ~»

Vous verrez qu'ils n’ont pas d’égaux pourla durée, pour
le bon ajustage et le finissage élégant.

Representants :
EDWARD BURNS 00, Ltd,, J. A. MURRAY, A. L. GILPIN,
117 rue Wellington, Sussex, N.B. 207 rue St-Jacques,
TORONTO. MONTREAL.

BRYCE & CO,,
Bolte 238, WINNIPEG.

matson manufacturtng Qo; 1imiteb
Paris et Brantford, Ont,
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ment sentir et toutes les manufactures

t courtes journées, tandis que
1 coup d'entre elles ont fermé leurs
wrtes Quand on considére l'industrie
les dentelles, & Plaveu, on peat remar
quer que la dentelle peut dtre faite par

différentes, c'est-d-dire
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nufacturée nombreux systd

me La plug grande partie des articles

Plauen est faite sur des machines ac
onnées soit & la main, soit mécanique
ment os articles & pigire de chaine
ont faits sur la machine & tambour; les
ticles & piqire de chaine ordinaire, sur
t machine & broder & la main et les
ientelles sur les machines Schifft. Les

v hin Schifft ont ausgmenté constam
ment & Planen et on estime maintenant
quil ¥ en a 7.000 en opération. Ohacune
le ces machines est estimée produire
$380 de dentelle par an. Les broderies
A pigire de chaine sont faites sur des

nos machines a
on les emploi¢

machines a mbour et

A dente

prinel
doilies, ete
broderie blanche
machines 2

rideaux
Planen en
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palement pour les

Le travail &

égulidre est sur des

broder A la main, ces marchandises sont
semblables aux marchandises suisses,
malis le produit est principalement de la
catégorie 4 bon marché, car les manu
facturiers de Planen ne peuvent pas ri
valiser avec les manufacturiers suisses

pour leg dessing La
la hroderie blanche est
de Vindustrie A
Gall, c'est Je tra
é¢é amené & un

Un autre point
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plus complignés

raison en est que
une secondaire
tandis qu'a St
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vall qui v a

haut degré de perfection

important, est que le

Ceinture Nouveauté en Cuir

Modéle de Rhys D. Fairbairn & Co., Toronto.,

Gall est d'un blanc plus mat que celui
Plauen, & cause de la différence
des eaux de ces deux pays. L'opérateur

plus habile l'opérateur
blen que gon salaire dans cette

oit pl faible. La stabilité de la

fait a

nisse est que

allemand

Is
dent

dépend plus du dessin artistique
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LA DENTELLE ET LES METHODES p e début de cette spéclalité & Plau
ALLEMANDES DE FABRICATION a population a augmenté de 30,000 A
abitants, les ouvriers y étant at
Un rapport intéressant of détaillé su 8 de tons les points ae 1'Allemagne
es méthodes employées dans la mam ire plus  élevés Pendant
facture des broderies el des dentelles & quelque temps, cette spéclalité fut pres
Planen, Allemagne, a 66 publié par ur QU Ul monopo | + ville de Planen ot
représentant du gouvernement des nén i jourd hul, elle est plus dévelon
Col et Manchettes en Lingerie; (ol Rabattu et ngues
Manchettes pour porter par-dessus les Nouvell
Manches Directoire
Modéle de Rhys D. Fairbairn & Co., Toronto
Unis, dit Furniture and Upholster ‘ 8 cette ville que dans toute antr
Journal La prodoction annuelle des out 1 monde, Cétait la contume
manufactures de Plauen est évalude @ chez les opérateurs, d'acheter ou de louer
$19,600,000, ce gui donnera guelque id | 11 nuchin de e installer (heg
de l'importance de l'industrie. Sar cetty I ¢ les ouvri habiles
production, un-cinquidme seulement « wour les opération. Dans les
retenn pour lusage de Allemague années  prospére ces industriels obtin
reste €lant exporté en grande partie au
Etats-Unis ¢t en Angleterre, Les exn
tations aux Etats-Unis en 1907 se sont
Glevées, pour les rideaux, A une valem
de $18.746 et pour % dentelleg ot
broderies, & une valeur de $3,602,804 La
ville de Plauen est située dang les vienx
centres commerclaux qui s'étendent «
tre I'Allemagne du Nord, la Bondime
Bavidre et sa population a commencé de
bonne heure & s'occuper des indus )
du foyer, spécialement de celle des tex
tiles. Le travail moderne date de 1857
alors que la premitére machine 4 main
pour la fabrication de la broderie v fut
Introduite de Suisse. Mals ce ne fut p
:|\ulll. 1881, quand Herr Bickel de Plauen facilement des ordres et quelques
eut l'ldée de broder sur tulle, que la apé ms sont devenus de grands manufacty
clalité qui a rendu céldbre la ville A vlers, n 1 ce moment, beaucoup d'en
Plaven, débuta L'idée de broder sur eux ressentent ia dureté des temps
tulle fut sum‘ plus tard par la broderie quelquesines de ces firmes NI of
sar un matériel qui devalt étre enleve core développées complétement
ensulte chimiquement et ne lalsser qu ont probablement. Le manque de com
dentelle en broderle ellemdme. D des des Etats-Unis se fait sévére

que du simple finissage mécanique. Les
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“Nets a Rideaux”

N’oubliez pas, Messieurs les Marchands, que voici le temps ol vous devez voir & réassortir votre rayon
de Nets & Rideaux. Nous sommes en mesure de vous offrir actuellement le plus bel assortiment
de Nets & Rideaux, Brise-Bise, Vitrage, Valence, Bonne Femme, etc, etc.

“Rideaux”

Nous avons regu, il y a quelques jours seulement, une nouvelle importation de Rideaux A la paire, et
nous sommes sfirs que nous offrons au commerce les meilleures valeurs de Rideaux sur le marché
Remarquez que nous vendons un Rideau de 3'7 verges de longueur par 60 pouces de largeur
pour 75¢ la paire, d’une qualité exceptionnelle. Nous vous montrons une collection trés considé-
rable, car nous avons environ cinquante dessins et qualités différents, variant en prix, depuis 25¢
la paire jusqu’a $7.00 la paire.

“Ruban E 255"

Qui ne connait cette ligne de Ruban taffetas ? Elle est connue de I'achetent aussi bien que du consom-
mateur, Sa qualité supérieure parle par elleméme. $i vous ne 'avez pas en stock, ayez-la,
car elle vous sera demandée, et c’est ici que vous la trouverez ; nous 'avons continuellement en
Stock dans vingt-cing nuances, depuis le numéro 3 jusqu’au numéro 6o.

“Broderies”

Nous sommes heureux de vous annoncer que nous devons recevoir ces jours c¢i, 100,000 verges de Brode-
ries, dont 50,000 verges sur cambric et 50,000 verges sur Mousseline, Ce lot, qui est sans doute
trop considérable pour un seul marchand, est divisé par boites de 500 verges chacune, de sorte
que, tout en accommodant chacun de nos clients, tout fe monde en bénéficie. Nous ajouterons
que c’est le plus beaux ‘“ JOB " qui ait été offert jusqu’ici par qui que ce soit. Ne manquez pas
d’en profiter.

Alphonse Racine & Cie.

SEvLs AGEnTs rour LA ** SOIESINE.”

Bureau a Ottawa ™MONTRBEAL. Bureau a Québec

111 Rue Sparks Bureau @ Manchester  Batisse Banque
11 Albert Square. Nationale, St. Roch.
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Derniéres Créations de la Mode

NOUVELLE ETOLE A FLEURS

>

Garniture de Ruban, Photographie par Joél Feder.

Les longues lignes produites par les étoles, les peuneaux
et autres garnitures similaires tombant des épaules seront
en grande vogue I'été prochain. Ce costume en toile bro-
dée est excessivement simple, bien que le modale ait du
chic donné par les motifs brodés géométriques, séparés
par des entre-deux d'insertions brodées A la machine.

Un joli cachet est donné A ce costume par I'étole en ru
ban de velours et en fleurs; le ruban est d'une nuance
douce de lavande. Sur ce ruban, de délicats boutons de
rose blancs et de violettes pourpre sont fixés, quelques-
unes des tiges étant munies de broche pour que les. fleurs
fassent salllie hors du ruban.
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Derniéres Créations de la Mode

ROBE AVEC PANNEAU
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Photographie par Joél Feder. ?
Il y a une vogue en ce moment & Paris pour I'étole
ecclésiastigue — ou tablier, qui tombe en avant, ou en

arridre, ou en avant et en arriére

Quelquefois les tabliers n'accusent pas la taille, mals

pendent parfaitement droits & partir du buste jusqu'a !

l'ourlet. ’

Le tablier a une largeur d'au mains quatre pouces, sui-
vant que la stature de la personne le permet, Les tabliers
les plus gracieux portent une broderie compliquée en d

sins grecs ou égyptiens. Dans notre gravure, le tablier
est en satin assorti & la robe, avec une broderie grecque
en soie d’'un ton plus foncé
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dessinateurs des marchandises les plus
fines sont des hommes d'une trdg grande
babileté. Le gouvernement allemand en
courage la création d'écoles spéciales si
tuées dans tous les centres manufactn
riers qui produisent cette spécialité. A
Plaven, il y a une
ale qui a beaucoup contribué, grice anx
* dessinateurs habiles qu'elle a produits, a
développer et A perfectionner |'industrie
de la dentelle faite gravures A

école industri roy

d'aprés

Veau forte. En relation avee l'école est
un musée contenant une des plus belles
collections existant en Europe de den
telles anciennes el modernes, Des mu
sbes succursales sont situés aussi prés

des centres manufacturiers et les objets
qui y sont exposés sont échangés avec Je
musée central de Plauen. 11 y a en tout

TISBUS ET NOUVEAUTES

que les jeunes filles sont payées envi-
ron $5.00 par semaine. Les manufactu-
res, en temps normal, travaillent pendant
onze heures par jour et huit heures le
solxante-trols heures par

samedi, soit

semaine

L'IMPERMEABILISATION DES TISSUS

On imperméabllise les tissus en les
imprégnant de sels métalliques, en les
endulsant d'huile, de graisse et de cire,
ou de caoutchoue, ou bien en les traitant
par des solutions ammoniacales de cui-
vre On emploie le premier procédé
pour les volles de navire, on imprégne la
tolle d'alun ou d'acétate de calcium, puis
on la plonge dans un bain de fixation

Nouveaun Col Stock en Lingerie, Garni d'une imitation de
Dentelle Irlandaise.
Modéle de Rhys D. Fairbairn & Co. Toronto.

environ 480 maufacturiers de broderie et

de dentelle A Plauen, dont la majorité
Les plus
la plu

, Mmals beau

particulidres

forme des firmes
grandes manufactures
part élevées de guatre
coup préférent avoir

un batiment & un seul étage, genre en
dents de scie, de A obtenir un
€clairage parfait et un ferme
L'emploi de machines automatiques aug

sont pour

étages

leurs métiers dans

mani@re
plancher

mente plus vite & Plauen qu'a St. Gall
La vitesse des machines a broder es! de
120 points & la minute, tandis que les ma

chines automatiques font une moyenne de
90 A 100 points. Au pantographe, il
employer un homme et une jeune fi
pour surveiller le travail, maintenir les
bobines pleines et une jeune fille pour
paaser les bhobines dans la navette, Avee
la wmachine automatique, on se dispense
de I'nomme. Les piqueurs gagnent une
moyenne de $10.28 par semaine, tandis

contenant du savon, qui forme dans le
tissu un savon de chaux ou d'alumine.

Le second procédé est employé pou.’
leg manteaux imperméables, le euir imi-
Le tissu passe entre des cylin-
dres chauds puis sur un cylindre de cire,
ete

Dans le troisidme prooédé, on applique
une solution de caoutchouc dans du bi-
sulfure de carbone, du chloroforme, ou
toute autre substance dissolvante, Ce
procédé est employé pour les mackin
toshes et les bonnets pour prendre des
bains; on I'applique aussi au fil.

Dans le quatridme procédé employ?
dans la manufacture des reliures de N
vres et du la grosse tolle Willesden, on
fait passer le tissu en coton+lans une go-
lution d'oxyde de cuivre dans de I'am-
moniaque, qui dissout la couche super-
ficielle et, par évaporation, la laisse sous
forme d'un enduit de cellulose. Le pro-

té, ete

0édé est complété en faisant passer le
tissu entre des cylindres. Il existe en-
core d'autres procédés, mals ceux indi
qués fci sont les plus importants —
(Scientific American)

PUBLICITE

Queiques suggestions

La seule réunion de mots annongant,
en toute vérité, qu'une maison de com-
merce met en vente un grand nombre
d'articles, que ceg articles sont de bonne
qualité et vendus A& prix raisonnables, ne
constitue pas nécessairement une bonne
publicité, Si les mots employés peu
vent évelller centaines idées dans l'es-
prit du lecteur, idées qui en feront nai-
tre d'autres, sl toutes ces idées peuvent
évoquer les raisons pour lesquelles le
lecteur devrait acheter une ou plusieurs
des choses énumérées, l'annonce aura
de la valeur, gi elle est bien faite. Cela
e:t particulidrement vrai si la rédaction
ou des vignettes, ou si ces deux choses
sont faites pour atteindre l'esprit par les
sens et faire travaillers la mémoire de
telle gorte qu'il soit bien fixé dans l'es
prit du lecteur que telle maison fait une
spéclalité de certaines choses dont il a
besoin ou dont il peut avoir besoin A un
moment donné. — (Profitable Adver

tising).

Le propriétaire d'un restaurant avait
“loué" le verso de sa carte de menu A
un fabricant de voltures, pour y faire
imprimer des annonces, Un jour, un
client trds pressé se précipita dans le
restaurant, s'assit & une table, et le
gargon lui présenta le menu du mauvais
cOté. Le client prit son lorgnon, frisa
sa moustache de la main gauche et cria
d'une voix de tonperre: “Servez-mol un
cab, un landau, deux victorias et un dog-
cart. Avezwvous des chars fundbres?”
Le garcon s'enfuit.—(London Graphic).

Bien fou est 'homme qui se vante de
choseg absolument impossibles & réall-
ser pour lul. Tout aussi fou est lan-
nonceur qui vante des mérites que son
produit ne possdde pas.

Ne pas lire un journal pendant un mois
serait chose aussi malheureuse que de
ne pas lire une ligne de nouvelles pea-
dant le méme temps.

“Du Capitole & la Roche Tarpérienne”,
volla ce qui déerit la biographie d'un
homme qui ne croit pas que la publici-
té a une importance capitale dans 1'éta-
blissement d’un commerce.—(Loulsville
Courier-Journal).
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LE FACTEUR DU SUCCES
CIAL

Qu'est-ce qu'un journal commercial ?
Clest la fondation méme sur laquelle
un commerce est établi. Quel que soit
oe commerce, le journal qui le soutient,
lui donme de la force et c'est intermé-
diaire qui tient ce commerce en con-
tact intime avee toutes les industries
du monde.

Quand une industrie n’a pas pu ar-
river & se faire représenter par un in-
termédiaire, cette industrie doit &tre
bien peu importante en vérité.

Etre sans défenseur de son propre
commerce, ¢'est comme &tre sans ner-
sonme avec qui faire affaives, dit
“National Laundry Journal”, de Chi-
cago.

La presse commerciale a une influen-
ce que m'a aucune autre publication,
Elle atteint tout le commerce représen-
tée par elle, et elle fait sentir sa puis-
sance hienfaisante.

Son champ d’action est étendu: son
action ne s'arréte pas: elle est aussi ré-
gulidgre que le lever du soleil.

Le journal commercial contient de
la matiére & lire variée, concernant le

COMMER-

A
TISSUS ET NOUVEAUTES

comerce dont il s'occupe, et cela sous
une forme condensée.

Ses lecteurs n'ont pas A fenilleter des
pages et des pages avant de trouver ce
qu'ils jugent le plus intéressant, Tls
peuvent, d'un coup d’ecil, trouver ce
dont ils ont besoin,

§’ils s'intéressent plus aux annonces
qu'aux articles, ils v trouvent la des-
cription et Tillustration de tous les ap-
pareils les plus nouveaux, et rien n’est
négligé par les éditeurs pour faire ap-
précier leur journal,

le  journal commercial convient
mieux que le journal quotidien au but

Chapeau distingué.
Salles d'exposition de
The D. McCall Co., Limited.

que se proposent ses abonnés et aux an-
noneeurs.

Un homme cherchant i se renseigner
sur son commerce, grice i 'expérience
dautrui, trouve ces renseignements
dans les journaux commerciaux.

Aucun homme, si bien informé qu’il
pense étre, ne manque de trouver quel-
que idée dans la lecture de ses journaux
commenraaux,

Cela est vrai de toutes les hranches
du commerce, des plus élevées comme
des plus humbles,

Un examen attentif de la “Trade
Press List” vous convaincra que les

journaux « iaux sont breux.
Les grands marchands de nouveautés,
les mardhands de ferronnerie et les ma-
nufacturiers d’acier, les manufacturiers
de vitements, les grands fabricante
Q'instruments agricoles, les architectes,
les chimistes, les confiseurs, les tonne-
liers, les dentistes, les distillateurs, les
ingénieurs, les électriciens, les mino-
tiers, les photographes et jusqu'aux
buanderies—toutes ces industries ont
leurs journaux commerciaux, qui font
tous honneur & celles qu'ils représen-
tent.

Presque tous ces journaux ont un

grand mérite. On pourrait passer des
heures & parler en faveur des publica-
tions commerciales; mais on ne pour-
rait rien dire de plus en leur faveur.

Ce sont eux qui instruisent les hom-
mes dans toutes les industries, et
comme éducateurs, ils devraient rece-
voir la considération et le patronage
de chaque manufacturier e¢’adressant
aux hommes d'affaires du monde en-
tier.

Mais les recoivent-ile?

La publ!
ventes,

c'est la P des
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Indiennes Canadiennes
Pour le Printemps

On obtiendra plus de va-
riété, cette année, dans
les indiennes Cana-
diennes que jamais
auparavant,

Aucun département d'in-
diennes dans le détail
ne peut étre classé
comme complet sans
un assortiment pro-
portionné des nou-
veaux patrons.

Pour le Printemps et I'Eté
1909, il y a de nom-
breuses idées nouvel-
les dans les patrons et
les couleurs aussi,

VOYEZ VOTRE FOURNISSEUR

/AEXTILN

DOMINIO
les Indiennes Canadiennes” @l ION

“Il y a plus de profit dans
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Modéle de Rebeau, Paris.

Chapeau exquis en chanvre couleur taupe avec appliqué
de corde couverte de sole et rosettes en braid de crin
Aigrettes et antennes 4 gauche

DESCRIPTION DE CHAPEAUX
PARISIENS

Page 28. — Charmant moddle de Re-
bean. La forme pressée est en milan
couleur taupe. La garniture trds simple
consiste en un appligué fait en couvrant
du cordonnet de bhandes de soie taffetas
bleue Natier, coupée en biais, Ces ban
des sont cousues ensemble de manidre A
former une bande continue, et posées sur
la corde. Les bords sont réunis et agsem
blés au moyen d'une couture étroite d'un
huitidme de pouce. La couture est faite
aun moyen d'une piglre unie qui sert de
fil & coulisser, grice auquel la sole est
plissée sur la corde

Quand on a ainsi couvert environ cing

verges de corde, on coud cellecl an cha
peau en formant un dessin A effet de pé-
tales et de vigne. Trois motifs de cing
pétales chacun sont cousus A gauche au
quart en avant, 4 gauche en arriére et a
droite au quart em arridre respective-
ment, Deux motifs de trois pétales cha-
cun sont cousus en avant d droite et en
arridre & droite, Entre ces deux motifs,
on monte une plume de fantaisie sous un
cabochon formé de la corde couverte de
sole. Ce cabochon consiste en un ]‘w!h
cercle entouré de six autres cercles,

De petites rosettes en braid de crin
gris sont faites en tirant le fil & coulis-
ser & un des bords du braid

Ces rosettes ont & leur centre de mi-
nuscules boutons en paille toscane. On

fait vingtsix de ces rosettes en employ-
ant un braid étroit de pyroxyline.

Ces rosettes sont appliquées A chaque
pétale, bordées par la corde couverte de
sole; elles ont cing pétaleg cacune et for-
ment le cabochon au centre des cercles.

Dans les motifs qui ont trois pétales
chacun, les rosettes ne sont employées
qu'au centre du groupe. Une plume for-
mée d'un groupe d’aigrettes et de deux
longues plumes de la queue de l'oisean
de paradis, est montée A droite sous le
cabochon. Le chapeau n'a pas de ban-
dean et est doublé de soie-taffets de cou-
leur taupe

Page 30.—Ce chapeau exquis est en
braid Yedda, bleu Alice, cousu sur une
forme en broche. La carcasse a la forme
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LINOLEUM

FAIT AU CANADA
CINQ GRADES DEUX LARGEURS
A.BC, D E 8/4 et 16/4
DESSINS — Choisis expressément pour le commerce Canadien.
QUALITE — Convenant au climat Canadien.

PRIX — A la portée des bourses Canadiennes.

Prefarts pour  Planchery |, Ieoms oxaves

Largeurs:4/4.5/4,6/4, 8/4, 10/4

'I‘oil‘ls “ir““s IN"II. 'I‘ill.l‘..\‘ Une seule ({llﬂlilé, et la meil-

leure. Largeurs: 5/4 et 64

Nous n’hésitons nullement a déclarer que toutes nos lignes sont
LES EGALES DE TOUTE AUTRE SUR LE MARCHE.
NOTRE BUT EST AUSSI DE FAIRE DE PROMPTES LIVRAISONS,
Nos Marchandises sont tenues par tous les,Marchands de Marchandises Séches en Gros,

The Dominion QOil Cloth Co., Limited

MMONTREAIL




Chapeaun chie en braid blen yedda, sur forme *

Violettes
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Modéle de Rebeau, Paris.

roses et noeud de ruban en arridre

mob eap"”

d'une le dessus est
et la

par un tour de téte

poéle renveré

plat

s'abaisse; elle est supportée

passe

et de la broche. On

couvre d'abord la carcasse de mouseline
A chapeaux couleur tar Puig on coud
A la passe du braid large de 11-4 pouce
en quatre rangs

Ce brald est disposé de maniére a for
mer un effet tuyaute La calotte molle

est en brald cousu rang suf rang en pla

teau Il ¥y a trés peu de démarcation

entre la calotte et la passe
Un large ruban lustré (messaline)
d'une nuance lavande claire est posé au
tour de la calotte et passé A travers 'a
partie avant de la calotte A ce point
on le passe dans la passe et en arriére

jusqu'au sommet de la forme; de 1a 4

g'étend
I'attache en un
les bouts pendent &

jusqu'a l'arrvidre du chapeau, ol

noeud dont
gauche
L& passe est couverte en
rang sur
avee un

on souple

dessous de
rang. Un bouquet
groupe de vio

brald cousu
de petites rc

lettes est placé en arridre & droite, en un

bouquet plat contre la
dant un peu au-dessous

Une rosette deg deux couleurs

passe ot s'¢

dont l¢
centre est un cabochon en jais, est pla
A droite deux oranges en

l'antre

cée A gauche
urs, l'une en vert
montées au<essus et au

nuancé et

en jwane, sont

dessous de la passe avec une touffe de

—Chapeau de rue en chanvre
gris, en lignes trés élégantes. Le chapean

a une forme pressée; il est plutot grani
et ge pose assez bas sur la téte, La gar-
niture consiste en une bamde plissée de
ruban héliotrope, posée sur la passe, et
g'étendant sur la calotte a droite, ol

ruban disparait sous une grande afle
souple héliotrope, Un double rang de
petites roses de juin épanouies en nuan-
ces héliotrope et formant guirlande est
posé le Jong du ruban et le suit jusqu'au
sommet de la calotte. Cette simple gar
niture compléte ce chapeau trés distin
gué,

L'argent consacré A la publicité, lors
qu'il est judicieusement dépensé, consti-
tue un placement et non pas une dé.
pense.
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Rassortiment en Modes

===—==Pour le Printemps 1909=—=

CIIEZS

S. 7. McKinnon & Co,, L10.

87, tue St-[Picrre, Adontreal

0.0.0

Nous venons de recevoir, cette sematne, 75 caisses de marchandises rares.
Chaque Département offre des Nouveautés en Modes, qui sont en grande
demande : Nouvelles Garuitures Sequins, Boucles en Jais, Bandeaux Sequins,
Cordelidres Sequins, Chapeaux Sequins. Ces marchandises sont l'objet
d’une trés forte demande & New-York en ce moment,

BRAIDS

Braids de Paille, Mohair et Soie. Cette saison sera la meilleure pour le
braid que le commerce ait jamais eue. Nous avons un stock complet de
toutes les sortes, dans toutes les nuances.

FLEURS

Nouvelles Fleurs dans toutes les derniéres Nouveautés, comprenant de déli-
cieux groupes de Fruits: Raisins, Cerises, Pommes et Petites Baies.

CHAPEAUX

Nous avons ouvert, cette semaine, 50 caisses contenant les formes les plus
nouvelles en Chapeaux pour Dames, Jeunes Filles et Enfants. Nos voya-
geurs sont maintenant en route. Voyez leurs échantillons et donnez un
ordre pour toutes les marchandises dont vous avez besoin. Vous &tes sfir
de les obtenir, car notre stock est au complet dans tous les départements.

J. F. McKinnon & Co.. zimiad.

. J,
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Chapeau en milan gris, avec

un ruban plissé de nuance
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Modéle de Louison, Paris.

souple héliotrope et roses nuancées héliotrope fixées sur

sortie

teinte héliotrope;

plume

LA CONSCIENCE EN AFFAIRES

Il peut étre dur d'écouter sa conscien
ce; mals celle-ci ne fait jamais d'erreur
quand il s'agit de décider entre le bien
et le mal

A un moment donné de la vie, chaque
homme peut facilement apprendre par sa

conscience ce quli est bien et ce qui est

mal, et certains hommes se conduisent
de telle sorte qu'ils savent toujours faire
cette différence; ce sont des hommes
avec qui on peut faire affaires en toute
sécurité. Tant qu'un homme consulte sa
consclence, il n'en
autre,

Toutefois beaucoup d’hommes prennent
I'habitude de transiger avec leur con

imposera pas 4 un

science, faisant une chose suivant ce
qu'elle leur dicte puis plusieurs autres
dans le sens que leur indique leur am-
bition; 1ls continuent cette pratique jus-
qu'a ce que leurs facultés solent si af-
fectées qu'ils semblent ne plus pouvoir
écouter la voix de leur consclence qui ne
cesse de leur donner des conseils. Quand
on en est arrivé & ce point 11 est facile
G'aller & la dérive jusqu'd ce qu'on ne
discerne plus ce qui est blen de ce qui
est mal

I'éducation commereiale donnée de nos
jours est généralement d'une sorte qui
rend facile aux hommes de s'écarter pen
L peu de ce que leur dicte leur conseience ;
mais il n'y a pas d'erreur plus grande,
car on n'obtient jamais de réelle satis-

faction dans la réussite, si la conscience
ne sanctionne pas les méthodes em-
ployées pour arriver au but, et si elle
n'est pas d'accord avee vous aprés le suc-
cés obtenu

Les bonnes annonces sont comme les
costumes faits sur mesure par le tailleur
Les annonces faites a-la-diable sont gé
I écrites précip! sans
considération pour la valeur de I'espace
ou les résultats & obtenir. Mesurez I'ob.

Jet & annoncer sous toutes ses faces, no-
tez tous les points de nature 3 faire Im.
pression sur telle ou telle personne.
Avec ces mesures en votre possession,
vous serez & méme de bAtir I'annonce
qui créera une impression,
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DEBENHAMS

pour les Nouveautes.

Modes dans notre
Maison de Montreal. P

Acacias,
Roses Banksia,

Fleurs Coucous,
Myosotis.

Chips,
Pailles de Fantaisie,

Chapeaux Crinolines,

Etc.

Les Marchandises Fashionables

pour cette saison sont bien re-
présentées dans nos stocks de To-
ronto et de Montréal.

Satin Cléopitre, Satin Frivole, Paillettes,

Louisines, Draps Directoire, Broadcloths,
Voiles, Nets Plissés et Allovers, Chiffons,
Tulles, Etoffes a Voilettes, Rubans Unis et de
Fantaisie, ete.

Notre Assortiment de Couleurs contient une va-
riété illimitée de nouvelles nuances.

Debenhams cweo Limited,

MONTREAL, TORONTO,
18 rue Ste-Héléne Rues Bay et Wellington.

DEBENHAM & CO. { it ey Sustgion Nosmrms.com Tovs.
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LES AUGMENTATIONS
CONTINUENT

Plus Fortes Chaque Mois

Ventes des Patrons Butterick
Sans compter toutes les Ventes de Publications

JAMES McCREERY & Co.

New York City

Magasin 23° rue, Automne 1908 sur 1907, 61%
Magasin 34° rue, Automne 1908 sur 1907, . 92%

POURQUOI ?
ILS BEVIENNENT

Aujourd hui les femmes de ce pays, aprés avoir essayé des patrons d'autres
marques, se rendent compte, comme jamais elles ne l'ont fait auparavant,
que les Modes Butterick et les Patrons Butterick sont les seuls auxquels
elles peuvent se fier absolument. Aujourdhui il est admis que le Delineator
fait autorité dans le Monde pour la Mode. Et il est admis aujourd’hui,
parmi les femmes et les marchands de ce pays, que les Patrons Butterick
sont—LES MEILLEURS.

(e Bunerick'Publishmg Company

83 rue Richmond Ouest, Toronto, Ont., Can.
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Patrons Butterick
de HOWLAND.

Oui, les Patrons Butterick sont une fois de
plus dans leur demeure légitime, dans ce magasin.

Nous avons fait un essai loyal d’'autres pa-
trons; nous les avons mis en vente a In place des
patrons Butterick ; nous avons fourni aux femmes
de Bridgeport toutes les facilités pour prendre
une déeision au sujet de ceux qu'elles préféraient ;
et a4 partir de maintenant nous vendrons les Pa-
trons Butterick.

THE HOWLAND
DRY GOODS CO.

La Howland Dry Goods Company, de Brid-
geport, Conn., abandonna les Patrons Butterick,
il y a deux ans, pour en adopter un autre qui, a
cette époque, était 'objet d’'une forte publicité

La déclaration ci-dessus faite dans une an-
nonce récente de cette compagnie, parle d'elle-
méme.

ECRIVEZ-NOUS.

Che Butrerick Publishing €ompany

33 Rue Richmond Ouest, Toronto, Ont., Canada.




. R, AP U D A

e L el gl W

COMMENT DISTINGUER LES VRAIES
DENTELLES DE LEURS
IMITATIONS

La dentelle est un des plus jolis acces-
soires de la parure féminine; c'est un tis-
su ajouré formé uniquement de fils, de
matiéres variées que l'ouvridre utilise an
moyen de l'aiguille ou des fuseaux.

Tandig que la broderie a besoin d'un
fond et est adhérente an tissu qu'elle
enrichit, la dentelle se suffit & elle-méme
et n'a besoin de rien pour se maintenir.
Elle est éminemment artistique; ne de
vant presque rien de sa valeur & la ma-
tiére dont elle est faite, tout son prix est
dl A la beauté du dessin et & la richesse
du travail; ce sont les efforts réunis du
dessinateur et de l'ouvriére qui, seuls, la
rendent précieuse, et le talent de celui-
cl, la dextérité de celleld se sont ingé.
niés & varier & l'infini les genres de den
telles qui ont pris les aspects les plus dif
férents selon les centres de fabrication.

On classe les dentelles en trois genres
principaux: dentelles & l'aiguille, dentel-
les aux fuseaux, dentelles au crochet,
sulvant les instruments employés pour
Jeur fabrication,

Il en est qui se font tout d'une pidee,
c'est-d-dire qu'on va du commencement &
la fin en exécutant en méme temps le
dessin et les fonds, sans interruption
D'autres se font par motifs qu'on relio
ensuite par le travail du fond

Les principales dentelles sont: le
point d'Alengon, le point de Bruxelles on
point A l'aiguille, le point de Burano, le
point Colbert, le point de France, le point
de Venise, le point de Rose, le point.de
Sedan, auxquels il faut ajouter la den
telle sur filet, qui est de trois sortes
gulpure d'art, filet Richelien, filet Ita-
llen et !a Renaissance qui n'est pas en
tidrement & la main, car elle demande
I'emploi du lacet.

On exécute la dentelle & 'aiguille soit
sur toile, soit sur parchemin sur lequel
on a tracé le dessin & suivre

Pour la dentelle sur filet, 'onvriére a
le dessin devant les yeux et elle le copie
en comptant les carreaux.

Les principales dentelleg aux fuseaux
€ont: la dentelle application d'Angleterre,
la dentelle Arabe, la dentelle de Bayeux
la dentelle de Binches, la Blonde, le Bru
ges, le Chantilly, le Cluny, le Craponne,

NOUVEAUTES
la Duchesse, la dentelle de Flandres, le
point de Génes, la Malines, le Milan, le
Mirecourt, le point de Paris, 1a Valen-
clennes.

La dentelle aux fuseaux s'exécute sur
un coussin ou carreau sur lequel on ap-
plique un carton troué représentant le
dessin & suivre par une suite de trous qui

Reatn s el
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Fio. 2.
Point de Venise.

sont destinés & recevolr les épingles qui
maintiendront les fils & la place qu'ils
dolvent occuper

La dentelle au crochet ou point d'Ir-
lande se fait sur le doigt, par motifs, en
s'inspirant du dessin que Vouvridre a de
vant les yeux,

C'est vers le XVe sidcle qu'on com-
menca A& faire de la dentelle, du moins
les documats qu'on a pu réunir sur ce
sujet ne permettent pas de croire qu'on
€n ait fabriqué plus tot; un sidcle plus
tard cette industrie avait pris une gran-
de extension; c'est un des principaux or-
nements des costumes de cour, elle est le
complément nature! des riches étoffes de
sole, des brocarts d'or, d'argent, des fi-
nes plerreries semées a4 profusion qu'on
trouve non seulement dans le costume
féminin, mals aussi dans les vétements
des hommes qui porteront de la dentelle
jusqu'au commencement du XIXe sidcle.

L'église aussl se sert de la dentelle
pour orner ses autels et leg vétements de
8es prétres,

C'est faire oeuvre pie que de travailler
A orner les objets de culte; combien de
nobles dames occupdrent leurs loisirs a
confectionner ces si riches, si artistiques
dentelles, dont les trop rares vestiges qui

nous restent forcent encore actre admira-
tion.

Pourtant, an XVIle et au XVille sie-
cles, époques ol l'art de la dentelle était
i son apogée, bien rares étaient les per
®onnes qui pouvalent en porter; c'était
un luxe trop coQteux pour qu'il fut & la

portée de tout le monde. Il fallut arri-
ver & une époque ol tout se démocrati-
eait, c'estd-dire au commencement du
XIXe sidcle, pour qu'on songeAt & faire
de la dentelle & la mécannique qui en
vendit 'e prix beaucoup plus bas et acoes-
sible & toutes leg bourses.

Naturellement, on ne songea pas A
créer de nouvelles dentelles qui eussent
de suite porté la marque de leur fabrica-
tion et eussent été rejetées par la mode,
avant méme d'avoir en le temps de se
produire; mais on chercha a copler le
plus fidélement possible les vrals dentel-
les, et d'essals en essals, on parvint & un
assez haut degré de perfection qui ne fut
pas sans nuire au travail & la main,

On en vint & ne ;s reconnaitre la vrale
dentelle de la fausse, ce qul est une hé

Points mats  SNNNEE
Asourage EETEREE

Pace
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Fi. 4,
Vrai venise,

résie aussi grande que de vonfondre de
strass avec le diamant, le zine estampé
avec le bronze ciselé, un chromo avee un
tableau de valeur.

Comment done faire; comment, lors-
qu'il ne vous est pas donné de manier
continuellement de la dentelle vrale ou
fausse, lorsqu'il est impossible d'acquérir
I'expérience que donne I'habitude, com
ment §'y prendre pour ne pas étre trom-
pé?

c r

e la vraie

de son imitation?

I/industrie de la dentelle au métier a
fait de tels progrés depuis une vingtaine
G'années, on est arrivé a si bien imiter
certains genres yu'il est parfols assez
difficile de distinguer le vral du faux

Toutefois, malgré le grand développe-
ment de la dentelle mécanique, certaing
genres, de main-d'oeuvre (rds bon mar-
ché, n'ont pu étre imités en raison du
peu de profit que l'on tirerait d'une ex-
ploitation industrielle de cette espdce, et
certains autres en raison de la difficulte
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BROPHY, PARSONS & RODDEN
25 Carré Victoria, Montréal

VENANT D’ARRIVER

Une forte consignation d'Indiennes * Gemarter,” Qualité “ K,” de
Guingans Zéphyr *“B"” pour Robes et de Delaine Justas, qui nous
permettra de compléter tous les ordves arriérés,

Plusieurs lignes nouvelles de Mousselines a Robes, a bas et moyens prix
qui n'ont pa. encore été offertes, cette saison. Voyez les échantillons de

nos représentants,

Les ordres seront promptement exécutés pour Sateens d'Art, Cre-
tonnes, Toiles (Ducks) Imprimées, Piqués Blancs et de Couleur,
Cotonnades et Toiles pour Costumes Unies et Rayées, Repps
Mercerisé et Popelinettes.

Le stock de Toiles de Table, Serviettes, Essuie-Mains et
Toiles & Essuie-Mains est des plus complets,

Excellent assortiment de Rubans, Dentelles, Broderies, Mou-~
choirs et Garnitures pour besoins immédiats,

En stock, ligne compléte de Gants en Coton, Lisle, Soie et
Dentelle, Sous-Vétements et Bonneterie de Printemps pour
Enfants, Jeunes Filles et Femmes.

Les livraisons d’Etoffes & Robes pour le Printemps, nous le regrettons,
ont été quelque peu désappointantes, mais de récentes consignations remédieront
beaucoup 2 cette situation.

BROPHY, PARSONS & RODDEN

LIMITED

SUCCESSEURS DE

Brophy Cains, Limited
25 Carré Victoria - - Montreal




que présenterait leur exécution au métier
ne sont encore fabriqués qu'a la main

Parmi les premiers, citong les dentel
les d'ameublement fabriguées au Puy
par une sorte de corporation dont les
membres, se succédant de mére en fille,
apprennent & manier lg fusean dés leur
plus jeune Age et se contentent d'un trés

modigue salaire, qui suffit & leur vie
frugale.

Les dentelleg de Mirecourt, appelées
aussi arabes, pourtant plus chéres que

celles du Puy, mais d'un effet plus riche _

4 cause du métier tournant qui permet
une plus grande variété, une plus grande
richesse de dessin et aussi du gros cor
don ou bourdon qui entoure tous les mo-
{ifs et leur donne un grand relief,

Dans ce méme groupe, on peut encore
ranger les dentelles sur filet (guipure
d'art, filet Richelieu, filet italien), la
Renaissance moitié & la main, moitié mé-
canigue, puisque l'on emploie un lacet
pour cerner le dessin gu'on remplit en-
suite de points & Taiguille

Pour toutes ces dentelles d’ameuble-
ment, la fabrication a la main, outre I'a-
vantage du bon marché, permet d'obtenir
un relief, un poids, une solidité, ce qu'en
terme de métier on appelle la main, anx-
quels on ne pourrait jamais atteindre par
Je travail & la machine,

Mais cette tenue du travail, cette fer-
meté et cette élasticité, si nécessaires
aux dentelles d’ameublement, qui font
partie du décor deg appartements et doi-
vent se marier & des éoffes lourdes, au
bols, au métal, A tout ce qui sert & meu-
bler utilement ou & embellir nos demen-
res, ne sont plug aussi nécessaires lors
qu'il s'agit d’orner du linge ou deg véte-
ments; dans ce cas, au contraire, la 16
géreté et la fantaisie sont les premidres
qualités & obtenir et cela les métiers de
Calais et de Lyon y réussissent presque
complétement.

On est arrivé, & Calais, & imiter &l par-
faitement le chantilly que méme de vieux
dentelliers 8’y trompent,

L'imitation de la valenciennes est éga-
lement arrivée & un haut degré de perfec-
tion; mais on comprendra sans peine que
la fabrication a la mécanique de toutes

TISSUS ET NOUVEAUTES

les dentelles, méme légéres, ne peut étre
abordée avec un égal bonheur.

Lorsqu'on nous présente un point d’A-
lencon, un point & Vaiguille, une gui-
pure du Puy ou de Craponne, un point
de Bruges exécutés 4 la mécanique, nous
r'avons aucun doute & leur sujet et il ne
nous viendrait jamais & l'esprit de les

el
Fie. 0.
Venise imitation.

confondre avec leurs modéles; mals sl
I'on voulait donner & ces imitations d'au-
tres noms, on s'apercevrait qu'elles ont
donné naissance & de nouveaux produits
qui, pour ne point approcher de la bean-
té deg vraies dentelles, sont encore inté-
ressants,

Calads et Nottingham (Angleterre)
doivent leur prospérité & I'imitation des
valenciennes, du chantilly, de l'alencon,
des malines, des dentelles fines du Puy,
de Craponne; mais tandis que Calais ex-
celle surtout dans I'imitation des den
telles de sole et de la valentiennes, c'est
A-dire dans les réseaux les plus fins et
les pjlus riches, Nottingham se fait une
spéclalité des dentelles de coton plus or-
dinaires et meillenr marché,

Pour Lyon, ii se spéolalise dans 1'imi-
tation des dentelles espagnoles, particu-
litrement les blondes.

Ce qui a permis )¢ développement de
la fabrication mécanique des dentelles
fines et légdres, c'est la difficulté et le
temps que demande leur exécution & la
main et par conséquent le prix élevé
qu'elles atteignent.

Aujourd’hui les machineg ont permis
d’en répandre l'usage et d'en rendre 1'¢-
légance et la grice accessibleg A tous.

S'imagine-t-on 1a quantité énorme de
fuseaux portant des fils plus fing que des
cheveux, que doit manier une dentellidre
de Chantilly, croisant et recrolsant sans
cesse les fils dont les fuseaux passent

des milliers de fols sous ses doigts, pour
produire quelques centimdtres, et qu'elle
dextérité pour conduire les fils en bonne
place et pour ne rien embrouiller?

11 faut admirer & la loupe les détails
d'une dentelle d Alengon, dont les an
reaux, plus petits que des tétes d'épingle,
sont cependant eux-mémes ornés de pi-
cots  Quelle habileté des doigts, quelle
vue pergante ne faut-il pas pour exécun-
ter un tel travail, et aussi gquel got
pour interpréter intelligemment le des-
sin de l'artiste. Aprés cela comment §'é-
tonner du prix élevé de ces dentelles et
n'esti] pas naturel qu'on ait essayé de se
servir de moyens plus économiques pour
en généraliser 'usage?

Pendant longtemps les dentelleg lége-
res ont €é les seules vraiment bien
imitées, jusqu'an moment ol Saint-Gall
(Suiese) eut V'idée d'utiliser ses métiers
& broder pour imiter les dentelles A re-
lief d'un prix extrémement élevé, comme
le point de Venise.

Tout le monde connait cette si riche
et si artistique dentelle, dont les reliefs
sont formés par des points de brides re-
brodés 'es ung sur les autres, jusqu'd ce

‘3!....

-4 R
que solent obtenus le relief désiré et la

Fo. 8,
Alengon imitation.

grande fermeté qui €n résuite; on exé-
cute ainsi les dessins les plus riches et
les plus harmonieux, consistant pour la
plupart en rinoceaux, agrémentés de fleurs
fantastigheg d'un jet trés large, dont les
épanouissements sont reliés par des bar-
rettes également au point de brides, or-
nées elles-mémes de picots, de petits an-
neaux et autres menus délails assez sim-
ples pour ne pas nuire A 'ensemble, tout
en évitant la sécheresse. Rien de plus
beau, de plus somptueux que .a résultat
de ce travail,

Ce fut une révolution, lorsque leg pr>-
miéres deutelles de Venise sortirent des
métiers de Saint-Gall; il pe fallait pas
y regarder de trop prés, mais & une pe-
tite distance I'illusion était presque com-
pléte. Quoigue chére encore, cette den-
telle était blen loin d'atteindre le prix
de la vraie, aussi eutelle un grand et
long succds,

Il faut remarquer pourtant que si la
machine parvint & un bon résultat ians
l'imitation du venise & relief, elle resta
bien en arridre dans la cople du venise
plat, qui doit sa netteté et sa fermeté au
travail & 1a main et & I'emplol du lin, ot
dont la grande richesse provient de la




TISSUS ET NOUVEAUTES 39

B
| | LEs CHETMISES DE

Atlantic et Pacific |
INDIGO A POIS ET UNI '_ %
Couleur garantie indélébile. L’eau alcaline ou toute ’ . :
autre eau ne l'affecte pas. A y 3
&

ATLANTIC
TOUTE MAISON DE GROS PEUT
VOUS APPROVISIONNER
Manchettes fixes et deux faux-cols détachés.
“Full Fashioned”, Doubles Pigfires,
Manches doublées extérieurement,
Bande de Cou patentée, Empitce-

ment Plein et Poche.

Nous garantissons ces marchandises Pur Indigo,
absolument indélébile,

PACIFIC

The Canadian Converters Company, Ltd.

MONTREAL
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liberté du dessin que ne peut atteindre ia
machine.

La dentelle d'Irlande fine, qu'on ap
pelle en terme de métier baby irish, est
aussi bien imitée sinon mieux que le ve
nise par ces simples métiers,

Le point d'Alencon, qui est un point a
Pailguille ressemblant & une dentelle de
Venise sur tulle, d'une mervellleuss i
nesse, et l'argentan, dentelle de méme
genre, sont imitées également A Ca als ot
Plaven quoique par des procédss aiffe-
rents, les deux métiers n'ayant aueun
rapport entre eux.

On serait tenté de croire, lorsyn on par
le d'imitation, qu'il ne s'agit que du tra
vall au métier se fabricant en granie
quantité dans les usines de Lyon e Ca-
lais, de Nottingham, de SaintGall, de
Plauen, ete., d'od i1 sort qiotidtennement
des kilomdtres de dentell’s et dout 11
dustrie est presque aussl ¢tendue que
celle des tissus; mals 1] existe encore
d'autres procédés d'imitation, d'une pro-
duction plug limitée, pour les dentelles
que ne saurait produire la fabrication au
métier, ou que ce dernier reproduirait
mal.

N i

X £l =
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ter que ce moyen ne revient pas plus
cher que limitation an métier et a noe
valeur artistigue beancoup plus grande

Le point coupé, qui se fait en tra
A T'aiguille sur une toile dont on tire
fils, s'imite également bien aux fuseaux,
aux lacets et & la mécamique, sur les mé
tiers de Salnt-Gall et de Plauen ; les
dentelles sur filet sont imitées trds im-
parfaitement en bobino, dentelle an mé-
tier qui se fabrique & Saint-Quentin et A
Nottingham, et les plus fines sur les mé
tiers de Sant-Gall et de Plauen ; mais
d'une facon plus générale on se contente
d'imiter mécamiqguement le filet qu'on
brode ensuite & la main

Je n'al parlé gque des principales den-
telles ot des mieux imitées, mals il ex-
lste une quantité d'autres imitations qui
seralent fort longues & énumérer et pré-
senteralent peu d'intérét au point de vue
qui nous ocoupe,

Reconnaitre une dentelle vraie de sch
imitation

1l est difficlle, dans certain cas, pour
les dentelles de sole, le chantilly, par ex

3

l"ln 9
Irlande vraie.

Dans oe cas, il s'agit le plus souvent
de mélanger adroitement le travall & la
main et le travail au métier, c'est ainsi
que les dentelles de Milan, de Mirecourt,
les dentelles russes, les dentellos de Bo-
héme, qui sont des dentelles aux fuseaux,
T'irlande qui se fait au erochet sont fort
blen imitées par des lacets appropriés et
des points & I'aiguille,

Les bruges g'imitent également trds
bien de méme fagon

On fait de V'application de bruxelles en
cousant, sur tulle mécanique, des motifs
aux fuseaux, ou encore des lacets fins de
dispositions différentes reproduisant la
forme des pétales, des fleurs, des feuilles
et des tiges du vral; on y mélange par-
fola de petits motifs mécaniques on am
crochet,

On peut dire qu'on peut imiter & pen
prés toutes les dentelles A l'alde de la
cets et de points & l'aiguille. Mais on ne
se contente pas d'imiter par le travail A
T'aiguille les dentelles aux foseaux, on
fait encore I'inverse en exéeutant, par ex-
emple, en dentelles aux fuseaux un des-
sin de venige eur lequel on applique des
reliefs mécamiques; on peut méme ajou-

emple, de distinguer la vraie dentelle de
la fausse

Pourtant, en y apportant de 'attention,
on peut remarquer dans la dentelle mé-
canique une régularité qui la rend extra-
mement monotone; qu'un défaut ge pro-
dulse, il e retrouve indéfiniment répétés
le travail & l'aiguille ou aux fuseaux réa-
lise des effets de transparence et de mo-
delé qui ne sont jamals obtenus par ‘e
tissage et le brochage de la machine qui
forme le dessin & l'alde d'un tissu serré
et épals dont les fils sont placés vertica-
lement et horizontalement.

Les vrales dentelles sont irrégulidres,
comme dans tout travail & la main; 11 y
entre la fantaisie de l'ouvridre et l'effet
de sa disposition d'esprit an moment de
l'exéention.

Chacune d'elles interpradte A sa facon
le dessin congu par l'artiste et son travadl
devient alnst une oeuvre personnelle
doublement artistique, et peut-8tre est1l
permis de dire, sans trop de lyrisme, que
tandis que la dentelle vrale a une Ame,
comme toute oeuvre d'art, la dentelle
mécanique n'en possdde pas. Il faut aus-
€l remaquer que le picot gul borde la

dentelle est exéouléd en méme temps
qu'elle dans de travall & la main, tandis
qu'il est souvent rapporté apréds coup
dans le travall mécanique et est aussi
plus régulier

La différence entre la dentelle vrale et
son imitation devient beaucoup plus sen-
sible & l'usage; la vraie dentelle consor-

ve l'élasticité, la tenue des premiers
jours sans le secours d'amcun apprét,
tandis que la dentelle an métier se roule,
se déchire, est bientdt bonne A mettre
au rebut

Malheureusement ponr la plupart des
dentelles de sole, cette expérience seule
établira une distinction; toutefols, dans
les achats, outre la régularité qu réseau,
laissons-mous guider par le toucher et
rappelons-nous que la vrale ‘entelle o
plua de main, plus de souplesse et de mo-
élleux,

L'apprét des dentelleg d'imitation est
généralement dur et cassant, la sole perd
en partie son brillant et sa douceur an
passage des broches de la machine, mais
ce sont des appréclations exigeant une
grande connalssance de ces genres de
dentelles,

Pour les dentelles de fils, nous pour-
rons en reconnaitre facilement certaines

pour vraies; en effet, la belle dentelle se
fait en fil de lin plus ferme, plus nrésis-
tant et plus souple qu'aucune autre ma-
tidre, mais ce fil est cher ¢t la mécani-
que, dont la principale raison d'étre est le
bon marché, le remplace par le fil de co-
ton; jamais dentelle en fil de lin n'est
donc une imitation,
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Modes en Gros

Succursales :

a Montréal,

232, rue McQGill,

a Québec,

58, rue St-Joseph,

sont remplies d’ARTICLES de MODES des plus
choisis. Vous y trouverez en abondance
tout CE QUI EST EN DEMANDE.

Ordres Promptement & xéctués.

Jhe D. McCall Co., Limited,

Joronfo,

SuccursaLes : MONTREAL, WINNIPEG, QUEBEC, OTTAWA.
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Dans ces dentelles, un autre point A
envisager et le dessin qui est générale
ment d'un golt plus sobre dans les vraies,
afin non seulement d'en conserver I'élé
gance, mais aussi de faire valoir la ri
chesse du travadl, tandis que la fabrica-
tion & la mécanique, plus sdche et plus
creuse, a besoin de beaucoup de détalls
pour faire lusion; il y a & observer pour-
tant que cette surcharge du dessin dis
paralt dés que la machine atteint la per
fection du travail & la main,

Le raccord, c'est-d-dire “le motif com
plet” qui peut se répéter A l'infini, est,
dans les demntelles aux métiers, d'une lon:
gueur trés limitée, qui ne peut &tre dé-
passée: c'est ce dont on se rend compte
el voyant fonctionner les magnifiques
métiers de Calais, avec leurs miiliers de
bobines, leurs fils ténus au milien des-
quels circule Ja navette, avec leur des-
sin troué systéme Jacquard

Oe métler, trés compliqué et fort déli-
cat, est le perfectionnement du métier &
bas.

Vers 1768, un ouvrier de Nottingham
parvint & faire du tulle uni sur un métier
A bas perfectionné. Comme pour toutes

TISSUS ET NOUVEAUTES

tingham; ce sont des métiers A broder;
ils travatllent touojurs sur du tlesu, me-
me pour les dentelles les plus légdres et
les plus ajourées; auguel cas, une fols 'a
broderie exécutée, ce tissu, qui n'est ja
mais de méme matidre que la broderie
est brilé par des acides et disparait com-
pleétement.

Les pidces de dentelles au métier ont
une longueur toujours Ja méme, 11 meé-
tres pour les métiers & tulle; 4m. 50 et
6m. 50 pour les métiers & broder, et ceci
€8t encore un indice pour la recherche
des imitations, car la vraie dentelle peut
s'exéouter sur n'importe quelle longueur

N'ayant donné que des indications gé-
nérales sur le moyen de reconnaitre les
dentelles vraies de: fausses, nous allons
essayer de donner les détails des diffé
rences qui existent entre certaines den-
telles et leurs imitations.

Point de Venise vrai

La premidre chose & considérer est le
dessin; on est arrivé A imiter trds bien
presque toutes les fleurs du venise, mais
le raccord étamt tréds lmité par la fabri-
cation mé le méme motif doit se

les innovations, le fut H
gquarante ans plus tard d'autres ouvriers
perfectionnérent encore le métier et nré-
ussirent complétement.

On chercha alors A imiter la dentelle
en brodant le tulle avec de gros fils pas-
sés. BEofin on adapta au métier le sys-
téme Jacquard qui permit de faire en une
seule fois des tulles brochés dont les des
sins e rapprochérent de plus en plus de
ceux des dentelles qu'on voulait imiter.
Ces tulles, trés goltés .en France, pay-
alent de forts droits d'entrée.

Les fabricants anglais eurent 1idée,
pour s'en afframchir, d'importer & Calais
quelques métiers sous le couvert desquels

Fio. 10.
Cluny vrai

ils 1 leurs marchandi de Not-
tingham. Peu & peu ils jugdrent plus
commode de s'établir définitivement a
Calais, créant ainsi en France une redou-
table concurrence & leur patrie.

Les métiers de Saint-Gall et de Plauen
different entidrement du métier de Not-

répéter trés fréquemment dans 1'imita-
tion, tandis que le vrai venise offre gé-
réralement de trés larges rinceaux cou-
verts de fleurs ornementales infiniment
variées. Un plus ample examen ne se-
rait pas nécessaire #, pour éviter la mo-
notonte du raccord trop souvent répété,
on n'avait imaginé de séparer les fleurs
et d'en assembler de différents moddles
A-l'aide de lacets et de points & 1'alguille
La dentelle vrale ¢e compose de points
de feston, les uns serrés uniformément,
les autres ajourés de différentes manie-
res, certalus rebrodés les uns sur les an-
tres, de facon A former des reliefs plus
ou moins épais; les derniers, enfin, for-
mant de petites brides, des anneaux ou
des picots,

Quelque forme qu'ils prennent, ce sont
toujours des points de bride ou festons.

Imitation

11 y a & peu prés la différence entre le
point de bride et son imitation qu'il y a
entre le feston et le plumetis dans la bro-
derie A la main. Les points de feston
sont remplacés par des fils s'entre-croi-
sant maintenus par une espdce de chaf
nette qui les prend en dessous; il ne
faut pas oublier gue ce travail fait sur
un tissu qui disparait ensuite, c'est donn
simplement une broderte mécanique, cer-
taing points ajourés prennent l'aspect du
travail au crochet, les pleing ressemblent
4 une sorte d'étamine; nplle part, en y
regardant de préds, on ne retrouve le fes-
ton. Les rellefs sont formés d'un plu-
metis mécanique bourré de fils passés en
long et en zigzag; ce plumetis a tout A
fait T'aspect d'un fil tourné A 1a main au-
tour d'une bobine, le feston simulé au

bord du relief est fait de la méme fagon
en beaucoup plus petit, comme toutes les
brides, barrettes et anneaux ; le picot
fait d'un fil bouclé est loin d'avoir la con-
sistance du picot & la main formé de plu-
sieurd points de feston.

Lorsqu'on emploie des fleurs détachées
et du lacet, celul-ci est facile & recoa-

Fia. 10.
Cluny vrai.

naltre en ce qu'il est forcément toujours
de la méme largeur et quil ne saurait,
s'ép ir en plusi branches, de plus
i1 est cousu m les fleurs rapportées ce
dont il est facile de s'assurer. Les bar-
rettes peuvent étre de vrais featons com-
me dans la vrale dentelle, ou étre un pe-
tit lacet imitant le feston, dont l'emplol
est moing libre que le travail & la main,
car on évite le plus possible les coupa-
ges; il est également cousu sous le lacet
ou les fleurs,

Alengon

C'est le méme travail que pohur le ve-
niee, en beaucoup plu fin et sur fond de
tulle A T'aiguille au lieu de barrettes; il
n'y a donc pas lien d'en faire la des
cription,

Imitation

La meilleure se fait sur le méme mé-
tier que les imitations de venise et d'Ir-
lande, mails la finesse de Il'alengon a
obligé leg fabricants & chercher un autre
moyen de former les reliefs. Clest a
l'alde d'un petit repoussoir et d'un ap-
frét suffisant qu'on les obtient, tout
comme pour le métal et le cuir repoussé:
cela écrase encore plus le fil que dans
les autres dentelles mécaniques et lui
donne un aspect cartonné; il est & peine
utile de mentionner cette imitation qui
et blen loin de son moddle.

Irlande vraie

L'irlande varie est falte au crochet en
un travail plus ou moing fin, mais tou-
jours serré; afin de lul donner le plus
de 1 é ot de sf il
se fait toujours en cordonnet de cotom,

Les fleurs sont faites séparément et
reliées par un réseau également au cro-
chet orné de picots, extrémement souples.
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THE RIBBON HOUSE OF CANADA.

AGE
THE cno'nmt'a“u;uur co. //_ /
/’fo/] 7e5/ 3 mars 1909.

Aux Marchands-Détaillants
du Canada.

Monsieur,

Ce commerce n'existait qu'en théorie, il y a quelques
années. Notre idée était que les rubans devaient étre
tenus comme spécialité. Nous l'avons prouvé.

Aujourd'hui, nous représentons & un point supérieur
—-la Maison Reconnue des Rubans au Canada. Aujourd'hui
nous sollicitons votre clientéle en nous basant sur la
théorie et sur le fait accompli.

N'avons-nous pas démontré notre droit 4 ce titre?

Si vous étes un client, vous serez de notre avis.

Comment cela est-il arrivé? Ce n'est siirement pas par
le verbiage,-_mais par les valeurs et de promptes livrai-
sons.

Nous étant rendu compte, dés notre début en affaires,
que notre succés dépendait de la réalité de nos services
vis-a-vis de vous, nous avons érigé cela en principe.

La marchandise, le mérite, la valeur et non la fa-
veur, voila le vrai chemin qui méne au -uooéi_;;rnunent.

Pourquoi ne pas acheter chex nous, quand nous pouvons
vous servir a votre propre profit ? Si nous n'y réussis-
sons pas, cherchez-en d'autres. Nous prenons des ordres
d'importation aux prix d'importation, mais nous tenons
aussi un stock réel de toutes les lignes que nous offrons

comme 1n20rtation.
En tout cas, si vous n'étes pas un client, examinez
nos offres en rubans. Faites-le ce printemps.

Espérant recevoir de vos nouvelles, nous demeurons
Vos dévoués,
W. H. BARRY & CO.

var (0l /MJW
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Le ‘cachet de cette dentelle est done
fermeté, lourdeur et souplesse.

Le réseau est fait d'une chainette, le
plcot est la méme chainette repliée sur
elle-méme dont les deux bouts se ratta-
chent au méme point; lorsqu'il s'agit de
former des hexagones, au lien de prendre
directement une chainette dans l'autre,
on passe un ou deux fils sur le crochet,
ce qui forme une espdce de petite corde.

Les parties pleines des fleurs sont
faites de ces petites cordes ou barrettes
et la chainette qui est au sommet du
rang disparait sous le rang sulvant et
n'apparait qu'au dernier; les ajourages
sont formés de barrettes et de chainet-
tes alternées, les anneaux sont formés
de plusieurs fils tournés en boucle sur
lesquels on passe le fil avant d'en former
la chainette.

Ce travail étant fort connu, il guffit de

Picot imitation

Fia. 11.
Cluny imitation.

le regarder d'un peu prés pour le distin-
guer. Les fleurs ont souvent plusieurs
rangs superposés qui leur donnent un
grand relief un peu sculptural ; elles
ne sauralent avoir une grande souplesse
de contours, ce genre de travail s’y op
pose,
Imitation

L'imitation & la mécanique se fait de
la méme manidre que I'imitation du ve-
nise, sur le méme métier & broder, il est
done inutile de la déerire & nouveau; on
est arrivé & trds blen rendre 'aspect g4
néral de l'irlande, et des volants de belle
fmitation, une fols employés, froncés
parmi les étoffes, peuvent faire illusion;
mais dds quon y regarde de prés, ni la
chatnette, ni le picot, ni la barrette ne 85
retrouvent, les fleurs ont des contours
arrondis que ne saurait donmer le cro-
chet, elles sont beaucoup plus légdres de
poids, le réseau manque de souplesse; il

TIBSUS ET NOUVEAUTES

n'y a pas A se tromper, sl les fleurs ont
plusieurs Gpaisseurs de rangs, ceux-cl
sont rapportés et cousus au lieu d'étre
en une fois.

Cluny vrai

Les mats forment un effet de tolle
bien en relief dont les contours sont net-
tement dessinés et forment une petite
dent & chaque endroit o l'épingle a 6té
piquée, la barrette est une petite natte A
quatre brins dont les picots se placent
en face 'un de l'autre. Les poluts d'es-
prit ou reliefs se font A l'aide de quatre

Reseau
Fio. 12,
Valenciennes

wéritable.
fils dont l'un va altemativement dessus
et dessous, les trois autres tendus; on
les fait tantot en forme d'amande, tantot
en carré, le picot se forme en méme
temps que la dentelle en jetant deux fils

crotsés sur I'épingle et recroisant les fils
pour le maintenir.

Cluny faux

Les mats sont irréguliers, brouillés, les
petites dents ne se forment que dane un
sens et disparaissent dans le gens opposé,

mm(

nattés et entralacés & leurs points de réu-
tifon; le dessin, c'estd-dire les parties
pleines, est bien met, le petit ajourage
qui l'entoure et l'envichit bien régulier

Fie. 12
Valenciennes
véritable.

et bien apparent; le picot du bord est
formé de deux fils tordus et repliés qui
prennent part au travail d'ensemble, le
pled n'est formé que du retour des cor-
des.

Imitation

Bst au toucher sans relief, sans con-
sistance, le réseau hexagonal est formé
de deux fils tordus cheminant oblique-
ment et horizontalement.

Les pleins sont faits de fils verticaux
et horizontaux, ceux-cl plus espacés que
ceux-i; le picot est un seul fil beaucoup
plus gros que ceux du corps de la den-
telle, travaillant seulement au bord, de
sorte que si l'on tire un picot on entraine
tout le fil, et I'on peut alnsi supprimer en-
tidrement le picot tout du long de la den-
telle, ce qui ne peut se produire dans la
vraie dentelle o les fils se péhdent dans
ie travall tout entier, et ne se retrouvent
jamais les mémes.

o VT T T

Picot

s S i,

Fio, 12.

la barette est un fil tendu sur lequel
court en zigzag un autre fil et dont les
picots moins blen formés que ceux du
vrai sont alternés. Les points d'esprit
sont un tissu plat extrémement serné dont
la trame peut avoir six, huit ou dix fils,
ils ne sont jamais aussi déliés, aussi poin-
tus que ceux de la dentelle vraie, le picot
est mou et moins apparent, I'ensemble est
plus légr, moins ferme et consistant, a
bien moins de relief que le vral.

Valenciennes

Clest une des dentelles les mieux lmi-
tées et sur laquelle il est le plus fa-
clle de se tromper, pourtant en la pal-
pant on trouve sous le doigt un grain as-
sez en relief pour permettre & un tact un
peu délicat de suivre le dessin et le ré-
seau, Mais il y a mieux, le réseau n'est
pas hexagonal, il est fait de petits losan-
geafom:é.pu-lnmnlmdoquuw
(lmmdqhmdmdem&

Fia. 13.
Valenciennes imitation.

Chantilly,

Nous retrouvons dans ceite dentelle
les particularités propres & toutes les
dentelles aux fuseaux, l'élasticité, la sou-
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Pewny & Caret]|| v~ -
Assortiment L'Aul[lll]llﬂ

annoncent qu'll.\ ont en stock

un assortiment complet de gants

¢'Echantillons

1909.
de toutes les sortes et couleurs . ——
E
en Glacé, Suéde, Cape, dans Manteaux
toutes les longueurs. Fuu”mes d’Hommes,

Manteaux

Echantillons sur demande. de Femmes;

pour la

Chaque gant est garanti. Saison Casques,
Prochaiie Manchons,
Grand Prix Médaille d’Or eat Collets,

OMICIVICO™

St-Louis Londres le plus Cravates,
1904 1908 complet Etoles,
Seuls Agents pour le Canada : que nous Tours de
Cou,
ayons
CREENSH'ELDS LIMITED g gl o Casquettes
MONTREAL. jamais eu en Drap.
le Ete., Ete.
plaisir

Marque Rooster

d'Offrir au Commerce,

Nous

VOUS

conseillons fortement
de les examiner

avant de placer

votre ordre,

W\
)

| OVERALL
_—

Quand vous désirez des OVERALLS,
Quand vous désirez des CHEMISES,
Quand vous désirez des PANTALONS,

Recherchez la marque de commerce ci.
dessus pour avoirce qu'il y a de meilleur,

ROBERT C. WILKINS,

MONTREAL.

Envoyesz-nous
une carte pos-
tale pour étre sr

que notre Voyageur

ira vous voir.

517-525 RUE ST-PAUL
MONTREAL.
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s'arrondit toujours comme si la matidre
résistait; le fil, ne subissant aucun écrase
ment, reste bien plein, bien cordé; enfin
il est presque facile de suivre avee de
bons yeux la marche des fuseaux. Tout
le travail est clair, transparent et léger,
le dessin est souligné par un gros cordon
Qui en reproduit les contours, le picot est
ls méme que celul de la valenciennes

Imitation

C'est une des plus réussies, il faut no
ter l'écrasement du fil, la lourdeur des
mats, la confusion des grilles pleines,
qui au lieu d'un entrelacement de fils en
menues figures hexagonales présente une
espéce de tricot 4 mailles laches qui dé
cdle immédiatement le travail mécani
que; le picot, comme dang lw valencien
nes, est fait d'un seul gros fil, se tirant
facilement

Bruges

Cette dentelle se fait par motifs sépa.
rés qui se relient entre eux, soit en en
trecroisant quelques fuseaux des motifs
A assembler, soit par un no'nt & l'aiguil's
Le métier tournant permet de faire les
fleurs en travail rayonnant, ce qui leur
donne une netteté que m'ont pas les den

¥
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fre les mémes particularités que les au
tres dentelles aux fuseaux

Imitation

La mellleure se fait & l'aide de lacets

de soutien. Pour faire tourner le ladet
on tire un fil du cové étroit, ce qui le fait
froncer, rien que cela dénonce I'imitation,
les feullles faites d'un lacet replié sont
cousues & l'intérieur, un picot mécanique

pour wnw:ﬁ flere
Baretts ot Monlinet
Fio, 17.
Bruges imitation.

et de points & V'aiguille, on pourrait sans
doute arriver & une excellente imitation
sl l'on n'était retenu par la néceseité de
faire bon marché. On a des lacets de
différentes formes pour imiter les fleurs,
les feuilles, les dentelures de la vraie

Fio. 16.
Bruges vrai.

telles travail'des en longueur. Le fond
est formé de petites barrettes a pleots
alternés, reliées entre elles par une sorte
de petite pastille mate. En dehors 42
ces remanques, la dentelle de Bruges of-

dentelle; la barrette est trds bien imitée
par un petit lacet & picots ; les petites
pastilles mates sont remplacées par des
moulinets fil qu'on tourne autour des bar-
rettes. Tout cela est en coton et manque

est cousu au bord, en somme cette imita-
tion ne peut tromper qu'd distance

C. Fleury,
Professeur de dessia, Dessine-
teur ne dentelle

60 YEARS'
EXPERIENCE

Tout Spécialement pour les Fétes de Piques  }
Nous venons de recevoir un choix considérable des dernidres nouveaurés pour garnitures de
chapeaux. Les fruits, liés en bouquets, sont en grande faveur et comprennent les variétés
suivantes : pommes, cerises, grappes de raisins, fraises, tomates. Nous avons aussi des noix
de tous genres, qui formeront des garnitures aussi élégantes que nouvelles,
| En fait de rubans, notre nouvel assortiment comprend les dernidres nuances de la saison, I
J. M. ORKIN & oxrs, nn.pomt.nx-
: 214, rue Notre-Dame Ouest, MONTIREAT.
<
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R. D. Fairbairn Co., Limited.

MANUFACTURIERS
Deux Leaders pour les Ventes de Pagues.

La Blouse représentée psr la gravure
est faite en Net Bretonne Blanc et Eeru,
délicatement plissé, etict d’épaules larges;
devant, arriére et empidcement garnis de
Deutelle Orientale et d’Insertions; le
devant est aussi garni de quatre Boutons
couverts de Taffetas ; lecol et les manches
sont garuis d'une Insertion Orientale,
bordés de Dentelle Valenciennes et dou
blés de Soie Japonaise de bonne qualité

La Jupe représentée par la gravure
est faite en Drap Panama d'excellente
qualité ; plein effet de pelerine 4 g pointes
avec boutons et large rempli de la méme
étoffe. Bien taillée, produite en Noir,

No. F 710, $30.00 la douzaine Brun et Bleu Marine

107 Rue Simcoe, TORONTO.

HUGH HENRI J. F. McGACHIE
204 rue St. Jacques, Montréal. Vancouver. No. B 125, $88.00 la douzaine

Qualité et Style en Belles Ceintures Brodées, -

chez Sanderson’s Liimited, Toronto.

Patrons Courants en
Ceintures Francaises
Lavables, i $4.00 1a douzaine.

No 1564-84.00 la douzaine.

Commandez une dou-
zaine a titre d’échan-
tillons; vous serez
surpris de voir comme
ces Ceintures se ven-
dent vite.

SANDERSON’S LIMITED

©6-68 RUE WELLINGTON CUEST, TORONTO. N© 1566 $4.00 la douzaine.
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= LE MARCHE DE LA BONNETERIE
AUX ETATS-UNIS

Il y a eu une activité considérable

dans l'industrie de la bonneterie & me-

sure que la saison du printemps appro-

chait. Les acheteurs qui avaient retardé

- de se procurer leur stock en temps on

- portun ont depuis eu & regretter leur ac-

tion, car lorsqu'ils sont venus sur le
» marché, ils ont trouvé que dautres
. étalent arrivés avant eux. Les agents

vendeurs avaient plus qu'ils ne pouvaient
faire et les marchands en gros voyaient
- leurs stocks diminuer sans aucune certi-
tude de pouvoir les renouveler. Les mar-
chands-détaillants s'apergurent qu'ils ap-
prochalent d'un moment critique et fi
rent des achats considérables dans les
maisons de gros et, lorsqu'ils demanda-
rent des livraisons immédiates, ils virent
que les approvisionnements n’arrivalent
o4 pas. On a estimé que les stocks dans les
grandes maisons de détail des Etats-Unis
sont de 50 & 75 pour ecent plus faibles
qu'ad la méme époque, il y a un an.

La demande s'est concentrée sur les
. couleurs unies pour les articles de fem
mes et 14 ol ces stocks ne pouvaient pas
étre obtenus en nuances de fantaisie, les
acheteurs ont été forcés d'accepter des
marchandises de couleurs noire et tan
Les autres couleurs en demande, sont -
les verts foncés, les bleus marine, les
bleus cadet, les gris, les résédas et les
nuances vin foncées,

Les lignes en gaze ont été plus en de-
mande récemment, les couleurs unies
spécialement, et quelques grandes quan-
tités ont changé de mains. Le lisle de
gaze avec dessing brodés s'est bien ven-

¥ du, les marchandises importées étant po-

pulaires. Les dentelles également res-
sentent l'effet de 'augmentation des af-
faires et ont eu leur part de la demande.
Les lignes en soie se sont vendues en
plus grande quantité et des avances de

: prix ont été demandées,
- La condition des marchandises de for-
3 te pesanteur et duvetées s'améliore ot
déja, beaucoup de lignes n’existent plus
o sur le marché; des ordres sont passés
e pour livraison en juillet et on eroit qu'a
s mesure que la saison s'avance, l'aug-
3 «mentation actuelle des prix sera surpas

] sée.

La méme condition existe & pen prés
dans le commerce des sous-vétements ;
H les acheteurs ressentent les effets de
: leur attitude conservatrice d'il y a quel-
ques mois et maintenant ils sont trés ac-
tifs dans leur efforts pour obtenir leurs
approvisionnements nécessaires; ils ont
constaté que beaucoup des principales

e L TSP T———
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gnes ne sont plus sur le marché. Beau-
coup d'articles pour le printemps sont
complétement vendus et les manufactu-
peuvent plus faire face aux de-
mandes de leurs clients. L'année dernid
re, & la méme époque, la plus grande par
tie des manufactures avaient des ordres
pour jusqu'a la fin d'avril et cette aunée,
toute leur production est vendue jusqu'a
septembre

Profitant de leur expérience, les ache-
teurs qui étalent & court de sous-véte-
ments pesants, I'année derniére, ont fait
de foirts achats. Les marchandises en
coton & cOtes ont été l'objet d'une de-
mande soutenue et les prix ont été main-
tenus fermes. Quelques manufacturiers
ont refusé de prendre de nouveaux or-
dres. Les articles duvetés sont & peu
prés dans les mémes conditions,

11 ¥y a une demande animée pour les
sous-vétements légers pour prompte ex-
pédition. Les acheteurs ont besoin de
marchandises et, comme les approvision-
nements sont limités, les premier arrivé
obtient ce qu'il y a. Les livraisons de 1i-
gnes de printemps sout retardées, et dos
ordres de renouvellement sont regus
Les marchandises en gaze se sont ven-
dues en plus grandes quantités,

On croit que cette année sera trés ac-
tive pour les manufactures de bonnete
rie, car en raison de la récente tranguil-
lité des affaires, il y a eu peu d'augmenta-
tion dans la capacité des établissements
manufacturiers; maintenant, tous
acheteurs étant sur le qui-vive et toutes
les machines des manufactures en opé-
ration, on estime que la production ne
suffira pas & faire face & la demande qai
se produira pour les marchandises pe
santes; dans ce cas, il y aura de la pros
périté dans l'industrie des articles trico-
tés.—(Textile American).

res ne

les

La gravure cldessus représente quei
que chose d'excessivement joli comme

Chemise Négligée; cette chemise a un
collet montant mou détachable, des cra-
vates de méme couleur que la chemise et

des épingles “Ascot” dorées. Ces che
mises sont offertes en flanelle, zéphyr,
et de nombreuses variétée de tissus Ié-
gers pour I'été,

Un bel assortiment est offert par Ro-
bert C. Wilkins, Montnéal, qui déclare de
grandes ventes pour ces marchandises,
cette saison.

M. Joseph Petitelerc, de Québec, s'oc
cupe des intéréts du “Rooster’ dans le
district de Québec,

LES TAPIS D'ORIENT

Beaucoup de personnes ayant tout juste
de légéres connaissances sur les tapis
d'Orient et les dessins de ces tapis, ont
I'idée qu'il y a une démarcation bien
tranchée entre les dessins qui provien-
nent de divers endroits, tandis que cela
n'est vral que dans un sens tréds lmité.
De méme que les graines des fleurs ou
des mauvaises herbes sont emportées par
divers agents, d'un endroit & un autre,
de méme tout ce qui est d'un dessin ori-
ginal ou caractéristique dans la ligne des
dessins a été népandu d'un bout A l'autre
des pays producteurs. Les agents qui out
accompli cette dispersion sont, comme
on pouvait &'y attendre, la concurrence
commerciale et industrielle, le vol, la
rivalité, la compétition, les suggestions
d'agents acheteurs, ete. Les tlsserands
de tapis, dens une partie du pays, ont ap-
pris & apprécier la beauté des dessins
produits dans une autre. Pour faire des
distinctiong dans les tapis d'Orient, il
faut tenir compte du tissage, aussi bien
que de la couleur et du dessin. Les ca-
ractéristiques du tissage sont assez cons-
tantes et fournissent peutdtre les don
néeg les plus sres de toutes.

Dans certains districts ol la laine est
abondante, la chaine et la trame, consti-
tuant le tissage du tapis aussi bien que
won poil, sont en laine; dans d'autres dis-
tricts volsins, elles sont partie en laine,
partie en coton. Dans leg tapls de Perse,
le coton domyne, tandis que dans ceux de
Caucasie et du Kurdistan, c'est la laine
qul domine. Les tapis de Perse sont aus-
sl caractérisés, pour la plupart, par leurs
©Otés plus sombres. Dans. les tapis du
Caucase et du Kurdistan, un coté porte
une lisidre. Dans les tapis de Bokhara,
de Khiva et du Beloutchistan, on trouve
des tissages A& larges extrémités, le tis-
seur ne s'écartent jamais compldtement
des principales caractéristisques du type
indigéne. En tenant compte de la hau-
teur du poil, de la lisidre et des extrémi-
tés des fils formant frange, 11 faut se rap-
peler que ces caractéres gont svuvent mo-
difiés par l'ancienneté et l'usure.

La lisidre ou bord de teinte plus foncée
qui est déchirée ou éraillée est quelque-
foly arrangée sur une bordure en corde
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GREENSHIELDS LIMITED

! MONTREAL.

Sous-Vétements Marque “‘Health”

[i OS vendeurs offrent maintenant des
| échantillons des Sous-Vétements de

la Marque ‘“Health” pour I’Au-

tomne 1909. Nous avons amé-
lioré la qualité de chaque numéro et réduit
les prix. Nous garantissons des grandeurs
correctes dans chaque numéro. Nous avons
en mains un stock complet et pouvons vous
fournir immédiatement ces Sous-Vétements
avec Manches Longues ou Courtes, blancs
ou de couleur naturelle. Nous pensons que
vos ventes de Sous-Vétements pour Dames
et Enfants augmenteront si vous mettez en
stock ceux de la Marque “ Health.”

n

Hamilton Cotton Co.,

HAMILTON

MARQUE “STAR”

Rideaux en Chenille, Portidres et Tapis de Table.
Tapis de Table de Fantaisie et Unis, dans les
grandeurs suivantes :
44, 64, B84, 104, 124,
Rideaux et Portidres dans les largeurs suivantes:
34" 34" 36" 40, 44, 48" 66, 72,
et dans toutes les longueurs désirées,

MARQUE “IMPERIAL”

Une qualité de Rideaux Unis et Pesants, ayant
une apparence trés riche.

Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessins pour le
Commerce du Printemps.

—— AGENT POUR LA VENTE | m—

W. B. STEWART

EMPIRE BUILDING.
64 Wellington St. West,

TORONTO, ONT.

LLe Vendeur du
Corset Nazarteh
Dit:

“Miewx vaut tard que jamass)

En nous excusant auprés de Bunyan et Mat
Henry, nons suggérons— Mieux vaut se hiter,

_—
parce que—

Il y a une manufacture travaillant de 6.30 a.m.,
jusqu'a 6 p. m,

.

et qui, quelques nuits par
semaine, fait du travail supplémentaire, pro-
duisant les Corsets Nazareth A raison de
plus de douze cents douzaines par jour,

ﬂ[ 11 faut faire cela pour exécuter les ordres enre-
—

gistrés d’avance,

‘|I Supposez que vous ayez mis de cHté dans votre
livre-mémoire vos ordres pour le Printemps et
que, plus tard, vous télégraphiez éperdument &
votre fournisseur de vous envoyer immédiate
ment ces Corsets Nazareth,

—_—

ﬂ Le fera-t-il? Réponse: non.

passer aprés ceux qui ont donné leurs ordres

Vous devrez

les premiers et attendre jusqu'd ce que nous
arrivions au tour de votre commande.

C'est affaire & vous— voulez-vous attendre ou
faire preuve de sagesse ?

ﬁ‘r Envoyez dés maintenant vos ordres pour le
—

printemps & votre fournisseur, et obtenez les
corsets quand vous en aurez besoin.

Nopil) G

350 Broadway, New - York.

MANUFACTURE
A
NAZARETH,
PA.
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appliguée et cousuc. Cela amdne parfols
de la confusion; majs ce mode de fabri

cation est trés commode pour les népa
rations,
...
les tapis de Bokhara ont probable

ment, en Amérique une popularité plus
grande que tout autre tapis turcoman
On peut les distinguer trds facilement
par la richesse de leurs couleurs, le des
gin hexagonal qui est reprodalt cons-
tamment et le bord en lisidre teinté de
bleu, le poil du tapls venant tout prés
de 1m lisidre. Une autre caractéristique
de ces tapis est les larges extrémités du
tissage qui mesurent quelquefols jusqu'd
dix ou douze pouces. La texture est de

couleur blanche, rouge ou rayé La
frange est noude. Le fond, dont la nuan-
ce domine, est d'un beau rouge, bien

qu'on trouve parfois de vrais tapls de
Bokhara d'un blen foncé.
Un traitement transforme
le rouge en un rose pale. Le poil est ve
Jouteux au toucher et ces tapis sont re-
marqués pour leur durée. Lis tapis an
tiques de Bokhara sont connus du com
merce aous les noms de “Royal” ou
“Princess” et sont caractérisés par la
beauté de leur texture et leur brillant.—
(Purniture and Upholstery Journal).

quelguefols

COTONNADES

Les cotonnades de couleur lavables
sont toujours en forte demande. Les
marchands de cros font de trés fortes
affaires dans foutes les lignes de mar-
chandises lavables de fantaisie, dit “Dry
Goods Economist”.

Leg madras jasquard, les reps, les po-
peliies et effets cheviot en couleurs unies
tienncnt toujours la premiére place dans
les tissus & prix populaires. Les fins ba-
sigs et les fins piqués, qui sont en gran-
de demande, sont difficiles & trouver
Les lignes de cotonnades de couleur A
mellleur marché, telles qu'organdis et
batistes se vendent plus qu'elles ne se
vendaient dernidrement,

Il y a une tendance croissante aux
étoffes pesantes pour blouses, telles que
oxfords et cheviots. Quelques forts or-
dres ont été placés pour ces tissus pour
l'automne. Les manufactures domesti-
ques offrent une ligne considérable do
ces marchandises 4 effets nouveaux pour
l'automne et le printemps

Les marchands de gros font plus d'af-
faires sur des lignes de marchandises
lavables se détaillant de 121-2c. & 27c,
que sur les qualités supérieures ou in.
rieures. Quelques valeurs exceptionnel-
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lement bonnes sont offertes en effets fin-
primés et teints en pléce

Les guingans pour robes sont toujours
trés rares et la demande est forte. Les
marchands de gros se plaignent des li
vraisons trés peu satisfaisantes de ces
marchandises pour le printemps.

Quelques lignes de cotonnades de cou
leur sont & prix plus faciles, tandis que
d'autres sont complétement vendues.

Les lignes inférieures de cotonnades
se vendent mieux qu'il y a un mois.

Les tissus en sole et coton pour robes
sont toujours en bonne demande en ef-
fets jasquard unis ou en effets impri-
més, on les demande dans une ligne com-
pléte de couleurs

La demande est trds active pour les
articles blancs, les lawns fins et légers
sont maintenant l'objet d'une demande
plus forte et les agents ayant les meil-
leures lignes s'attendent & un mangue Jde
ces marchandises & mesure que la’ saison
s'avancera. Les manufactures ont fait
de fortes affaires sur les tissus blancs,
Quarante pouces, pour livraison en au
tomne et quelques-unes des plus impor-
tantes manufactures ont vendu leur pro
duction pour jusqu'en octobre.

La demande pour les marchandises
étrojtes n'est pas aussi bonne qu'elle 1'é
tait, celle pour les tissus blancs jasquard
continue & se produire. Les piqués, les
popelines et les reps se vendent bien,

Les tissus légers se vendent beaucoup
mieux qu'au début de la saison. Les
marc finies pli bl h
sont l'objet d'une demande active et fl
est presque impossible d'obtenir des li-
vraisons dans les meilleures lignes.

SOIERIES POUR LE PRINTEMPS

Les conditions du marché des soies of-
frent trés peu de changement, le marché
étant toujours en faveur des vendeurs.
Une vogue marquée pour les soles pour
le printemps a eu pour résultat que les
manufacturiers se sont assuré un volu-
me d'ordres satisfaisant dont ils sont en
train de faire la livraison, dit “Dry Goods
Gconomist”. La demande pour les soles
pongée est trés prononcée ; comme les
manufacturiers de soleries demi-pongée
sont incapables de faire face & la deman-
de, les tures de d
ayant pour spécialité les nouveautés en
sole et coton ont employé une portion de
leurs métiers & la production des soles
non finies. La continuation de la vogue
du satin pour la saison du printemps a
eu pour effet d'élargir d'une manidre
marquée, le marché des soles.

Les manufacturiers de satins ont tous

leurs métiers occupés et, dans de nom-
breux cas, ils ont enregistré des ordres
satisfaisants pour 'automne prochain A
une avance sur les prix qui régnalent
pour la livraison du printemps.

Il ¥y a une excellente demande pour les
foulards tant de fabrication étrangére
que de fabrication domestique ; les im-
portateurs de foulards ne peuvent pas li-
vrer leurs marchandises assez vite pour
faire face & la demande. Les produc
teurs de foulards se sont assuré tous les
ordres qu'ils pouvaient prendre et dans
certaing cas, leur production est déjn
vendue pour cette saison.

Etant donnée la tendance générale aux
effets noir et blanc, il y a une bonne de
mande pour le taffetas noir et blane, prin-
cipalement & rayures,

Une autre preuve de la force du mar-
ché de la sole est donnée par l'introduc-
tion de nouveaux tissages combinant un
satin croisé avec un effet rude dans le
remplissage.

Le taffetas noir et le taffetas de cou-
leur ne sont pas complétement négligés
el se vendent toujours par les manufac
turiers ayant des lignes bien établies.

L'OUVERTURE DES MODES DU PRIN-
TEMPS

L’ouverture de la saison des modes du
printemps a eun lieu, comme nous l'avions
annoncé, le ler de ce mois.

Dans les diverses maisons de gros, les
nouveaux modéles présentaient une belle
variété qu'il serait impossible de décrire
avec quelque détail, car les colonnes de
ce numéro n'y suffiraient pas. D'ailleurs
ces descriptions manqueraient mainte-
nant d'intérét puisque toutes les modistes
et les marchands de nouveautés intéres-
sés ont, comme de coutume, visité 'une
aprés l'uutre les expositions des commer-
cants en gros.

Disons d'une manidre générale que la
forme turban cloche semblait dominer,
qu'il s'agisse de formes en paille natu-
relle, paille de riz, panama, crin gaufré,
ete,, ou toute autre matidre,

Nous avons vu peu de plumes, sauf
avec les chapeaux noirs. C'est ainsi que
nous avons vu un gros turban cloche en
paillettes noires rehaussé d'osprey, pro-
venant de la maison Louise, de Paris.

Les fruité étaient moins en évidence
qu'on ne semblait s'y attendre, cependant
nous avons vu un chapeau de Suzanne, de
Paris, en dentelle blanche, forme coeur,
garni de lilas blanc et de cerises, fini
avec une boucle de ruban rouge qui fai-
sait trés bel effet.
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‘La Maison des Gants du Canada

Les StOCkS de printemps sont au complet d'une maniére exceptionnelle et vos

ordres pressés pour Piques recevront une attention
immédiate et satisfaisante,

Les Gants Longs se vendent toujours, Profitez de

notre stock bien assorti. Toutes
les demandes possibles ont été
prévues. fDes couleurs et des styles populaires dans les Lignes
en Chevreau, Chamois et Tissus attendent votre choix.

(Gants Courts. Notre stock est particuliérement bien

assorti dans tous les genres. KEssayez-
nous pour vos Renouvellements de
Gants en Tissus, et vous ne serez pas désappointés. | Dans votre
intérét, maintenez votre stock au complet dans les lignes stand-
ard de Gants.

Perrin Freres & Cie

EDIFICE MARK FISHER
MONTREAL

¥
*

™
F v
Une Bonne Chose — Bien Annoncée

Voild ce qui fait un article de vente forte
et soutenue

Le Sous-Uerement Trrétrécissable

“CEETEE"”

est un tous-vétement de la qualité absolument
UNSHRINKABLE la plus haute, annoncé d'une maniére extensive.

‘BWE A Nous disons 4 vos c/ients tout ce qui concerne
U E.R « [H r‘ “CRETEE.” La demande existe — &tes vous
FOR MED prét d y faire face? “ CEETEE” est fait dans

toutes les grandeurs et tous les styles, en Gaze
de I'Inde (pesanteurs moyenne et lourde), en

S Laine, Lai 1'A inus,
Sous - Vétements poue Hommes, e g o s St

Ma “a St_[}aor Voyez nos Echantillons de Printemps.
P 2, The C. Turnbull Company

OF GALT, LIMITED

WOOLNAP Galt, - - Ontario

faits en Diverses Pesanteurs et Textures.

.
*

(POUR CHALEUR EXTRA) Le meilleur sous-vétement pour la peau délicate
des femmes et des enfants est notre Sous.Véte-
porte aussi la marque de commerce St-George .\ ment & Cotes Elastiques s’ajustant parfaitement. p
Ea _—— \ f{
. \
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Nous avons vu aussi quelques grappes
de raisin et, il faut le dire aussi, on re-
goit actuellement des fraises, des fram-
boises, des pommes, des tomatfes, ete.,
d'une imitation absolument parfaite, qui
pourraient trés bien faire concurrence
ou méme s'allier trés bien aux magnifi-
ques fleurs que nous avons vues partout
en abondance, ainsi qu'aux beaux feuil-
lages variés dans toute la gamme du

vert,
Parmi les fleurs, ce qui dominait ¢'était
les grosses roses en soie. 11 y en avait

dans toutes les couleurs unies et d'au
tres A pétales de plusieurs nuances. Des
roses plus petites en bouquets, des bou-
tons de roses blanches, jaunes, rouges,
roses, etc., en abondance également; nous
avons aussi vu dans diverses maisons de
gros: violettes, coucous, acacia, myoso-
tis, bleuets, d'un fini parfait.

Les rubans cachemire, alpaga et coton
imprimé, ainsi que le ruban doré rem-
plagant le ruban de fantaisie seront d'un
excellent emploi chez la modiste.

L'ouverture des modes du printemps
ceite année a &té brillante sous le rap-
port des modeles exposés et des garnitu-
res offertes en vente. Les affaires ont

6té actives, plus actives qu'on ne sem-
blait &'y attendre et, i1 faut le dire aussi,
il g'est fait plus de ventes aun comptant
plus importantes

et pour des sommes
qu'on n'osait l'espérer.

Personne|

M. T. E. Cunningham, si bien connu
dans le commerce des fourrures, et qui
a é¢ pendant de nombreuses années
dans la maison Boulter Waugh & Co., est
entré dans la maison Swift, Copland &
Co., Limited,

Al est occupé en ce moment A son as-
sortiment d'automne et dhiver et espére
visiter blentot ses anciens amis avec une
ligne complate des toutes dernidres nou-
veautés en fourrures, pour la saison pro-
chaine,

Avant de placer leurs ordres pour mar-
idises d'automne, les marchands ont
tout intérdt A consulter I'annonce de la
maison Garneau, Limitée, qui leur offre
une grande variété de marchandises, A
des prix avantageux. Outre les marchan.
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dises séches en , bonneterie, lai-
mes A tricoter, tweeds, draps siciliens, ar-
ticles de maison, etc., la maison Garnean,
Limitée, a toujours comme spécialité les
célebres serges et Vicunas de la margue
“Sphinx”. Attendez ses voyageurs qui
vous montreront les échantillons des di
verses lignes.

NOUVELLE COULEUR POUR LES
CHAUSSURES

On dit souvent que le public américain
est capricleux et demande toujours quel-
que chose de mouveau. Ceel s'applique
non seulement & la recherche des plaisirs,
mais aussi aux modes des vétements et
des chaussures, dit “Shoe and Leather
Reporter”. Tn coup d'oell rétrospectif
sur l'histoire de I'industrie de la chanssu-
re révdle la demamde changeant constam-
ment de saison en saison; les styles, les
moddles, les cuirs et les garnitures qui
étalent en vogue, il y a une dizaine d'an-
nées, ont été supplantés par de petites
innovations. T y a quelques saisons, la
demande portait principalement sur les
articles blancs de toute espdoe; danse
T’autres occasions, un engonement pour
la covlenr g'est déclané et a disparu de
nouveau; dernidrement 11 y a eu une forte
demande pour les articles en Sudde de
toute description et de toute couleur et
maintenant on ge dernande, dans 1a méme
industrie, ¢l un changement radical n'est
pas sur le polnt de ge produire. A New-
York et dans d'autres centres de la mofe,
i1 g'est tout-d-coup produit ure demande
dernidrement pour les cuirs fluis bronze
en chevrean et en vean; cette demande
west A& ée d'une i ten
et anjourd’hui une bonne proportion des
prineipaux manufacturiers de chaussures
pour femmes, produlsent de grandey
auantités de chaussures pour lesquelles
fls emploient seg cuire bronzés. On ot
comment cet engonement atdl originé,
c'est ume question plus ou moins problé-
matique A présent, et un certaln nombre
de théories ont &bé avanoées. On dit que
la nuance bronze est la seule qui s'assor
tisse A presque tous leg genres de cos-
tumes et c'est pour cette ralson qu'elle a
été adoptée. D'aprds une antre théorie,
1a couleur bronze sera préd: aux

Dans centaing quartiers on a quelque
appréhension au sujet de la demande; on
neuusiel-leoeralne:romemu.rdb
troner celle qui existe pour les chaussu
res de couleur tan et sudde,

LA REDACTION DES ANNONCES

En nrédigeant une annonce, mettez-
vous A la place du lecteur et lisez votre
annonce & son point de vue. Demandez-
vous ce qu'elle signifieralt réellement
pour vous, sl vous étiez un lecteur d'oc-
casion.

Par exemple, quand vous dites que tous
les poéles ou les corsets ou les chaussu-
res que vous offrez sont absolument les
meilleurs, qu'est-ce que cela veut dire ?
Partout on remarque cette expression qui
n'a absoluthent aucun intérét: “Le mell-
leur article sur terre”. Estce que coa-
cun n'émet pas la méme prétention au
sujet de ses propres marchandises? Cela
vous dit-il quelque chose? Qu'estce que
cela signifie quand vous dites: “ Nos
marchandises et nos prix sont corrects ',
ou bien “Nous avons une ligne compldte
de marchandises & des prix corrects” ?
Absclument rien,

Vous devez dire quelque chose qui soit
cifférent de ce que tout le monde dit $
vous devez cholsir quelque point partieu-
lier des marchandises que cous annon-
cez; vous devez faire wune déclaration
qu'un de vos confréres ne pourra pas
faire. Au lieu de rester dans de faibles
généralités, allez droit au but et dites,
rar exemple: “Tel jour, nous vendrons
ces gants glacés, longueur 16 boutons,
dans la nuance champagne & la mode et
dans les nuances brun foncé, toutes les
grandeurs, & $2.49, ancien prix, $3.75".
Ne voyez-vous pas combien une phrase
rareille frappe immédiatement l'esprit
du lecteur?

Décrivez d'une manidre tentante les
marchandises que vous offrez, en vue de
créer chez le lecteur un fort désir de pos-
séder ces marchandises. Btudiez ce que
font les malsons vendant sur catalogue;
remarquez la manidre irrésistible dont
elles s'étendent sur I'excellence de leurs
marchandises. Le lecteur du catalogue

cérémonies d'inauguration qui aurunt liey
A Washington, de sorte que la chaussure
doit né 1 se an
plan général dharmonte. Quelle que soit
Torigine de ce mouvel engouement, il per-
siste et on croit que les tanneurs se hA-
teront de produire cette catégorle de
marchandises.

Bn ce moment une ou deux maisons
senlement travaillant 1a peau de veau, et
trols ou quatre manufacturiers de che-
vrean glacé ge livrent A cette production.
On dit auss! qu'une malson manufacture
une ligne de cirage et de vernis pour les
chaussures hronzées.

s'enthoust au sujet d'articles dé-

crits d’'une manidre aussi engageante.
Une des Vi les plus e8

pour la rédaction des annonces est l'en-

thouslasme. 8i l'auteur d'une annonce
re se sent réell ancun enthousi
me pour les *h qu'il

il ne pourra jamais rendre ses lecteurs
enthosiastes. Soyez enthousiaste, mais
ayez- soln de ne rien dire d'extrava-
gant, de ne rien dire qui ne soit absolu-
ment conforme A la vérits, Apprenez A
vos lecteurs & avolr ume confiance par-
faite en vos annonces; sl vous ne le
faites pas, celles<i produlront peu d'ef-~
fet,
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Dans aucune circonstance ne faites une de B a de Bouts de Pole ou de Quinealllerie pour
Tapissiers sans nous €crire d'abord pour avoir nos prix.—Pourquol payer des droits,
quand vous pouvez acheter A des MANUFACTURIERS CANADIENS ?

The _Nell Manufacturing Co., - Prescott, Ont.

La Globe Suspender Company a tou- LBS SO"S'V@tamﬂnts Pesants a

jours offert une ligne de Bracelets et

de Jarretiéres qui n’était inférieure & Gﬂtﬁs, Bn Lamﬂ dﬂ la Nﬂ“velle-
aucune autre au Canada; mais elle

vient de mettre entre les mains de ses — EBUSSG, dﬂ HﬂWSﬂn, _——

agents une ligne qui est certainement g
) ) il |5 ont gagné la confiance du com-
merveilleuse comme prix et fabrication. merce dans tout le Canada. Les

Demandez aux agents & la voir ainsi Tweeds et les étoffes 4 man-
teaux Hewson en Laine Pure
se vendent rapidement, Clest la
qualité qui compte, Quand notre
@ agent ira vous voir, nous espé-
rons que vous placerez une bonne
commande pour ces produits po-

GIObe Suspender pulairesen laine pure. Rappelez-
vous le nom — “ HEWSON. *’

ROCK ISLAND, QUE. Hewson Woolen Mills Ltd.,
6 u AMHERST, N. E,

mmm”:“'_”‘“'"" RU—
§ Bas Ph"“ssf“ﬂs flllS!,(?Bkt[llﬂttes Marchandises Séches en Géndral,

R e e T e .
Tas' areisedisee ayant la durée absolu- Articles de Fantaisie, Lainages
et Garnitures pour Tailleurs.

ment la meilleure sur le marché
L. Hirshson & Co.

Forte “Stockinette"”
W. J. PARKS, Manufacturier Montréal.

faite au moyen de LAINE PURE & Fil
double, pour garcons. .- . , . . . . .
ST-JOHN, N. B. g Tel. Main 2715. 248 rue Notre-Dame Ouest.
L R e e e e e e R - e HOROHO 00 HOROMC) OBROROHO CRORAHS

que les Jarretiéres Utility pour dames.

M@ Achetez directement et épargnez de 'argent.“@u
Procurez-vous échantillons et prix.
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OUATE EN PAQUETS

Garantie exempte de fils et d'autres matibres
étrangéres inertes.

OUATE DE COTON:
“NORTH STAR,” "CRESCENT,” “PEARL."”

La qualité, pour cette saison, est encore meilleure que jamais
C'est la meilloure pour le prix. Fabriguée avec du bon oolun‘:
g- de_déchets. Demandes la Ouate en paquets “North tar,

rescent et Pearl.”

ROBERT HENDERSON & CO.,

MONTREAL.

JAMES STANBURY & CO., - - TORONTO / 7rade
Agents de Vente,

S oo d0us-Vétements
G =PEN-ANGLE =

Importateurs en Gros
de Nouveautés : ;
8 RUE STE-HELENE - MONTREAL Pourquoi gaspiller du temps
& essayer de vendre des lignes
Bas et Chaussettes Importés ainsi que de :?“ ”““": Il ne “"“d ':l.
Notre Propre Fabrication. Spécialité de Bro- § SFSUments durans wae Somi- .
§

heure pour vendre des SOUS-
deries et Dentelles de toutes provenances. VETEMENTS PEN-ANGLE. Iis

sont si bien annoncés, si bien
connus, que le public sait qu'ils
sont O. K. sans que vous lui
VOYEZ LES ECHANTILLONS DE NOS VOYAGEURS disiez.

e

Nous recevons constamment de nouveaux dessins et nous
sommes, parconséquent, en mesure d'offrir les dernidres créations.

i i
13
i
il
‘ + PAGINATION DES ANNONCES +
i L |
1 Arlington Co. (The) % Garneau Limitée Orkin & Co, J. M : wan . 46
! Globe Suspender Co. (The 53
} Baldwin & Partners Ltd, J. & J. . 54 "'I" ""”"'"‘"' 09, (¥ . Pacific Mills 13
Goda . p g { ! . . 8
{ Barry & Co. Waiter H . iwderich Knitting Co. 15 i a2 o
1 - Greenshields Ltd L 45, @, 56 TR Wm. J o
11 t Brophy, Parsons & Rodden, Ltd a7 Nideie. il e
‘ : Brock Co., Ltd., W. R. (The) *  Hamilton Cotton Co. (The). 49 Perrin Fréres & Cie br i 1y el
{ Wutterick Publishing Co. (The) 84, 35 Harrieg Go. . . , . . S
i A . g " za Racine & Cie, A, ., . . . ¢ . 2
! Chipman Holton Knitting Co. (The) 54 Hewson Woolen Mills Ltd. . . . . 53 o !
Corticelli Silk .. .. .10, 11 Hirshson & Co. L Sandersons Ltd. . . Sy
3 P Schofield Woolen Co. (The). v &
Debenham Canada Limited Morin & Cie, A. O. , " . . b4 ) » 51
: i . Canadian Converters Ltd. . . , . 39
14 Dominion Textile Co. (The) MeCall Company . . T land & (
| Sw ‘oplan v e 3
‘1§ Dominion Oil Cloth 29 MecCall Co. D. (The). - 4 = " SRR
1 \ "
{4 Dominion Wadding Co. (The) 54 MacDonald & Co. John. . ' 17 Turnbull Co. C. (The). 51
it " ix _ McKinnon Co, Ltd., & P, .
:‘ Ellis Mig. Co., Ltd (The) 15 Munn & Co k . o \\'uhlrmll Drouin Co. Ltd. . s [ ]
‘ Fairbairn Rhys D 7 : SO WEg 08, , [ iy i
. Nazareth Waist Co. . 19 Watt & Shapiro. . ., . 9
¢
' ] Galt Knitting Co., Ltd (The) 13 Newell Mfg. Co. (The T . 43  Wilkins, R. C. . ., - F . 45
¥
{1
i
{
it
” !
.
i {18
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“BEEHIVE”

ET

“White Heather

1k

de BALDWIN.

ialistes en Laines a

ter

Trico

Elles Assurent une vente facile.

Par I'entremise des principales Maisons de Gros.

Spec

Echantillons gratuits sur demande adressée a

in & Partners

AGENTS:

Ltd, DUNCAN BELL

HALIFAX, ANG.

’

J. & J. Baldw

& co,
MONTREAL & TORONTO

ETABLIS EN 1785.
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Vous apprécierez les Avantages de
nos Vastes Stocks. Dans votre
propre intérét, tenez vos
stocks bien assortis.

Le Commerce du Printemps
Débute Activement.

Une attention spéciale est arportée a I'i deépart des Cot. di Les Gui sont de
splendides articles de vente. Servez-vous de notre stock. Les Indiennes ont la meilleure Saison
depuis des annees, 0 0O 0 © 0 O 0 © 0 o0 © © o » ¥ 2

Demandez au Département
des Articles de Tablettes

Le Plan de VENTES SPECIALES, dans votre intéreét,

— e
_

Envoyez-nous une liste de ce qu’il vous faut, ou voyez les
échantillons de nos voyageurs,

Greenshields Limited

Montreal.




