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Permettez-nous de vous envoyer notre catalogue ;Ilustré. Il vous indique le
moyen efficace d'économiser de l'argent dans votre magasin.

"SI C'EST UNE DA YTON -ELLE EST CORRECTE"

DAYTON COMPUTING SCALES
Avenues Royce et Campbell, Toronto, Ont.

58, rue Notre.Dame Est,
MONTREAL.

FRANK E. MUTTON,
Vice-président et gérant général.

Division International business Machines Co., Limited. Aussi fabricants des
Enregistreurs de temps International et des machine% à calculer

Hollerith à l'électricité.
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Rasoir de Sûreté
e)

Le service à barbe pour tous les hommes-partout

FAIT AU CANADA
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CONNU DANS
L'UNIVERS ENTIER

Les marchands d'articles pour hommes de Halifax à Vancouver et autour du monde en reve-
nant à Halifax savent que le Rasoir de Sûreté Gillette est l'un des articles qui se vendent le
plus facilement au monde.

Sa réputation est basée entièrement sur la qualité. Notre bureau de Londres, par exemple,
rapporte que le mot "Gillette" est d'un poids extraordinaire et, bien que ce qui suit soit écrit
d'une manière humoristique, il y a une très ferme fondation de fait pour le supporter.

.... "Vous visitez le Bureau de Police avec l'interminable enregistrement dans le livre d'iden-
tité. Rempli de crainte et tremblant, vous répondez aux demandes: "Votre nom? Votre pro-
fession?" - et immédiatement l'inspecteur. tout en souriant, dit: "Oh, le Gillette". Prenez la
peine de vous asseoir. Nous n'allons vous garder qu'un instant, et peut-être Monsieur serait-il
assez aimable de me dire où l'on peut trouver les véritables lames Gillette - je vous remercie
beaucoup, Monsieur, vous êtes trop bon. Voulez-vous me permettre de vous reconduire à la
porte?" Vous n'étes plus un homme obligé de faire des courbettes; vous êtes un homme à part
des autres.

"A l'hôtel, le directeur vous reçoit en vous disant qu'il ne s'attend pas d'avoir de chambre
de libre avant quinze jours.

"Puis le mot magique est prononcé et l'on vous conduit à la Suite "A". Vous apprenez que
M. Jones, un vieux client de l'hôtel, n'occupe pas sa chambre ce soir-là et le directeur vous
demande: 'Seriez-vous assez bon de me passer l'une de vos lames. Je n'ai pas pu bien me
raser, je ne sais depuis quand, etc."

"La vie du voyageur Gillette harassé est continuellement adoucie par la seule magie du nom.
"D'une façon ou d'une autre, à mesure que je vieillis dans le service Gillette, je ne puis

éviter cette impression que chaque rasoir que je vends rend un homme plus heureux, économise
son temps, son argent. sa santé et améliore non seulement son apparence, mais ses chances
dans la vie; bref, en fait un meilleur citoyen, peu importe sous quel drapeàu il vit."
Profitez-vous autant que vous devriez le faire de la popularité du Rasoir de Sûreté Gillette?

THE CILLETTE SAFETY RAZOR 00. OF CANADA, LIMITED
MONTREAL, CAN.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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Pour ceux qui veulent
ce qu'il y a de mieux
La cartouche qui s'est fait si rapidement un nom en ayant la
poussée rapide qui réduit en miettes les pigeons de terre et per-
met de faire les meilleurs scores,

ILS CHOISISSENT LA

CANUCK
Examinez la charge de la Canuck en coupant le côté au moyen
d'un couteau. Remarquez la fcrme solide avec le bon angle
qùi assurent le fonctionnement positif dans les armes à répé-
tition. Le papier du corps de la cartouche est dur, niais il n'est
pas cassant et il ne se fendillera dans le tir. Essayez la cartou-
che pour la rondeur, la dureté et l'uniformité de la dimension.
Attirez spécialement l'attention sur les bourres. Remarquez
comme elles sont bien assises, la forme et la qualité du feutre.
Des bourres bien assises ont un effet énorme sur les qualités
d'une cartouche pour le tir. La propreté et la granulation uni-
forme de la poudre ne devraient jamais être oubliées lorsque
l'on fait voir la charge.
Cette démonstration de la qualité intéres 2ra votre client et
fera faire des ventes.
Toutes les cartouches Dominion subiront avec succès cette
épreuve.

Dominion Cartridge Company, Limited
120 rue St-Jacques Montréal

il i l 1--
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L' IDEAL"
est la lessiveuve actionnée par l'eau
sur laquelle on peut compter pour
avoir un service long et satisfaisant,
lorsque l'on peut avoir la pression
d'eau requise.

Le moteur est simple de construc-
tion, n'ayant pas de parties délicates
susceptibles de se détraquer. Il est
fort et rapide, et avec du soin il
durera des années.

"La Machine qui marche
tout seule"

Chaque moteur est
soin avant de partir

éprouvé avec
de- la fabrique.

Dans la fabrication de l'Idéal"-
moteur, cuve et autres parties-le
meilleur matériel est employé par
des ouvriers d'une grande habilité,
de sorte qu'une fois la lessiveuse
finie elle approche autant de la per-
fection qu'il est possible de le faire.

Dowswell, Lees & Co.,
LIMITED

Représentant: John R. ANDERSON

36-38 Rue St-Dizier, MONTREAL, P. Q.
En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", .v.0.
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LES PNEUS
MALTESE CROSS

Oui, monsieur, en
votre qualité de mar-
chand de pneus réputés
vous ne devriez pas courir
le risque de perdre votre ré-
putation en vendant des pneus
qui ne répondront pas parfaite-
ient à toutes les attentes de vos
clients. Les Pneus Maltese Cross sont
faits pour résister à l'usage le plus dur et.
ils donneront entière satisfaction à votre
clientèle. Voyez à ce que votre stock soit au

complet.

Gutta Percha & Rubber, Limited
Siège social et fabrique - - TORONTO.

SUCCURSALES - Halifax, Montréal, Ottawa, Toronto, Fort William, Winnipeg, Re-
gina, Saskatoon, Edmonton, Calgary, Lethbridge, Vancouver, Victoria.

Pavent le
Chemin du

Succès

"Les Pneus

Qui 'Donnent

SATISFACTION"

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.vp.
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Fournaises
a Air Chaud

Plus que jamais auparavant dans l'histoire du chauffage des
maisons, ce problème est sérieusement étudié par le propriétaire
et par le locataire. De sorte qu'il est absolument nécessaire que
l'entrepreneur qui installe le système de chauffage connaisse par-
faitement ce sujet pour préparer intelligemment des estimés, un
plan et voir à l'installation des systèmes à air chaud.

Le chauffage à air chaud, lorsqu'il est intelligemment et bien
posé, est reconnu par les meilleures autorités comme le système
de chauffage le plus hygiénique, le plus pratique et le plus éco-
nomique.

Nos experts en fait de chauffage, qui consacrent tout leur
temps à cette industrie, sont des hommes qui se font gloire de
suivre la marche du progrès dans la pose des chauffages à air
chaud, et leurs services vous sont offerts gratis chaque fois que
vous avez besoin de leurs conseils.

Si vous tenez à garder votre renom comme bon poseur de
chauffage à air chaud, voici quelques points vitaux à considérer:
toujours recommander la pose des appareils d'un manufacturier
en renom dont la garantie accompagne toujours la vôtre; faire
l'installation suivant les méthodes les plus modernes, en em-
ployant des matériaux de première classe et à un prix vous per-
mettant de faire faire le travail par les meilleurs ouvriers, car
alors votre client recevra la pleine valeur de l'argent qu'il dépen-
sera, et vous réaliserez non-seulement un profit qui vous permet-
tra de vivre, mais vous aurez la réputation de faire un travail re-
commandable et satisfaisant, ce qui ne manquera pas d'ajouter
énormément au SUCCES de votre commerce.

THE McCLARY MANUFACTURING CO.
23 RUE WELLINGTON, MONTREAL

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", .v.p.
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Le Maître de la Route
En achetant des pneus, un automobiliste parle de route
à parcourir; un autre parle des qualités Anti-dérapan-
tes; un autre de la "Résistance" (proofness) à la cre-
vaison; enfin, un autre du rebondissement.

Ces quatre conditions sont remplies de suite par le "Dun-
lop Traction Tread".

La ligne "Deux mains" comprend:

Dunlop Cord-"Traction" et "Ribbed".

Dunlop Fabric-"Traction", "Special", "Ribbed",

"Clipper", "Plain".

Dunlop Tire & Rubber Goods Co.,
Limited

291-3-5 RUE CRAIG OUEST, Montréal.

La ligne Dunlop consiste en pneus de haute qualité pour Automobiles,
Camions automobiles, Bicycles, Motorcycles et Voitures; et en caoutchouce
de haute qualité, tels que Bandages, Bourrelets, Boyaux à incendie et Tuyaux
en général, Manches pour Dragues, Fournitures Militaires, Nattes, Tuiles,
Talons et Semelles, Ciments, Chaussures en caoutchouc, Balles de "Golf",
Tampons pour fers à cheval, Produits de toutes descriptions en caoutchouc
moulé. Fournitures pour les fermiers, les plombiers et les chemins de fer.
Spécialités générales en Caoutchouc.

LE SCEAU DE LA QUALITE

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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l'Universal est la simplicité même

Il alésera des cylindros d3

Pri
No. 2-2½1/ à 3 ... $180.0)
No. 3-3 à 49/16 . . SO.00
No. 4-3 11/16 à 5 1/16 180.00
No. 5-21/. à 5 1/16 . . . 270.00

Petit accessoire de tête
pour l'outil No. 3, $60.00

Donne la série de l'outil No 2
et No 3

L'UNIVERSAL

No. 1-Ford -

No. Al-Dodge
Spécial. $150.00

"150.00>

Petit accessoire de tête
pour l'outil No. 4, $90.00

Vous donne la série de l'outil
No 2, No 3 et No -1

Outil pour aléser de nouveau
les têtes de cylindres

CONSEIL OPPORTUN

En examinant n'importe quel tas de pièces de rebut, vous y trouverez invariablement des blocs de
cylindres qui ont été "rmis au rancart" parce que l'on ne connaissait pas l'outil Universel à aléser
de nouveau les cylindres.
Avant de "mettre de côté" vos cylindres, étudiez notre méthode scientifique de réparer les cylindres
faussés ou usés, puis décidez.

NOUVELLES ENCOURAGEANTES

Nous recevons des commandes pour les Outils Universal à
aléser de nouveau les cylindres d'un grand nombre de bonnes
maisons d'accessoires du Canada, et nous considérons cela
comme la preuve évidente que les acheteurs les plus intelli-
gents prennent en considération la réputation des fabricants
des outils Universal à aléser de nouveau les cylindres.

AGISSEZ VITE - C'EST LE BON MOMENT.
Tous les prix f. o. b. Windsor, Ontario. Donnez votre commande de bonne heure.
Les Windsor Machine and Tool Works ont acheté les dro Its de brevet et de fabrication des Outils Universal pour
le Canada, et toute la correspondance ainsi que les comm andes doivent nous être adressées directement.
CATALOGUES ENVOYES GRATIS SUR DEMANDE.

WINDSOR MACHINE & TOOL WORKS
WINDSOR - - - Ontario.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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PAROID
ASSURE

NEPONSET
LAPERMANENUE

La Paroid Neponset a passé pendant plus de 25 ans comme le modèle
de la toiture préparée de haute qualité, et elle est aujourd'hui au
premier rang dans tout le Dominion comme la toiture idéale pour
granges, fabriques, édifices de chemin de fer, etc.

Les marchands peuvent recommander en toute confiance la Paroid
Neponset au commerce de la construction avec l'assurance qu'elle
fera plus que donner ce que l'on attend d'elle.

LAFROID NBONSIT
Faite de feutre à toiture épais, parfaitement saturé d'asphalte.-Elle
est absolument imperméable. Avec sa surface recouverte de talc gris
ou d'ardoise écrasée rouge ou verte, elle résiste à toutes les conditions
climatériques.

Les cendres brûlantes ou les étincelles meurent sans causer de dom-
mages sur une toiture recouverte de la Paroid Neponset. Elle peut
être posée sur n'importe quel toit et à n'importe quel angle. La Paroid
Neponset ne rouillera pas, ne pourrira pas, ne se fendillera pas ni ne
sèchera pas.

Marchands, vous y gagneriez à prendre en stock et à recommander la
Paroid Neponset. Une publicité persistante et un produit recomman-
dable vous assurent une demande insistante. Profitez-en.

Notre coopération et nos aides de ventes sont toujours à votre dispo-
sition. Ecrivez-nous. Nous aimerions à correspondre avec vous.

BIRD & SON, LIMITED
HAMILTON - ONTARIO

Fabriques : Hamilton, Ont., et à Pont Rouge, Qué.

Adresse de Montréal : BIRD & SON, Limited,
37, rue St-Antolne, MONTREAL, Qué.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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IlE NOVEU SEVIE DE LUX POUR CDEUX

Argenterie
COMMUN ITg

Boites,
mitation de euir

U NE BOITE D'ARGENTERIE COMMUNITY POUR CADEAU décore superbement unevitrine. C'est quelque chose d'entièrement nouveau et un article idéal pour votre com-
merce de cadeaux. Au point de vue de l'apparence, ces boîtes sont de beaucoup. supérieu.

res à tout ce qu'il y a sur le marché. Ces
boîtes sont recouvertes de la plus jolie
cuirette importée grenelée et doublées
de velours et de soie bleue. Remplies
d'argenterie Community, elles font des
vitrines merveilleusement attrayantes.

N'oubliez pas de donner votre

commande immédiatement.

ONEIDA COMMUNITY, LTD.

Niagara Falls, Ont.

Eit 6crivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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La vente au détail est la manière la plus di-
recte de faire affaires avec le public. Les gens
avec qui vous faites affaires vous jugeront cor-
rectement et sans pitié, et vous n'aurez que ce
que vous méritez.

D onnez-vous la meilleure valeur
que vous connaissez pour le pro-

fit que vous retirez ý
En d'autres termes, croyez-vous t n la
vente de la meilleure valeur ? Pen-
sez-vous à ce que vos clients reçoi-
vent lorsqu'ils achetent chez vous ?
Vous rendez-vous compte que plus
les demi-semel:es que vous vendez du.
reront longtemps, plus vite vttre
commerce s'accroîtra ?
Ou si deux semelles ont le même pou-
voir d'attirer votre client, lui recoin-
mandez- vous toujours la plus confor-
fortable ?
Si cette politique de " penser d'abord
au client " est ce que vous faites, don.
nez une sérieuse considération aux
demi-semelles Neolin.
Par les millions de paires qu'il a a-
chetées, le public a démontré qu'il
croit que les Semelles Neolin repré-
sentent la meilleur valeur - que ce
sont les semelles qui durent le plus
longtemps ; qu'elles sont plus confor-

tables, jolies et qu'elles protègent la
santé.

Les manufacturiers font de meilleu-
res chaussures en les munissant de Se-
melles Neolin.
Vous qui recevez des commandes de
ressemelage, c'est à vous qu'il appar-
tient d'avoir ces meilleures semelles
dans votre magasin.
Considérez à présent qu'elles sont les
demi-semelles que vous commanderez
qui vous donneront la meilleure va-
leur. Et vous commanderez des Demi-
Semelles Neolin.

Les Semelles Neolin ont été per-
fectionnés par les savants de
Goodyear de façon à en faire les
meilleures semelles à chaussures.
L'imitation de l'apparence des
Neolin n'est pas difficile à faire.
Elle a été faite. Mais personne
à part Goodyear n'a réussi à dé-
couvrir ce qu'est le Neolin. Pour
votre protection et pour celle du
public nous mettons le nom "Neo-
lin" sur le milieu de chaque se-
melle. Voyez à ce qu'il soit sur
les semelles que vous obtenez.

THE GOODYEAR TIRE &
RUBBER Co. of Canada, Limited

Toronto, Ontario.

Half
i I1Soles

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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POE LES A GAZ
CANADIAN JEWEL

Notre ligne de poêles à gaz est complète. Nous pou-
vons répondre à tous les besoins de la plus petite
famille au plus grand hôtel-des centaines de di-
mensions et de modèles au choix.
Le coût initial d'un poêle à gaz Jewel est rapide-
ment remis à l'acheteur par l'économie du gaz. La
construction de ces poêles est sans égale. Ils sont le
produit de plus d'un quart de siècle d'expérience.
Notre expérience tst votre gain.

Ecrivez pour avoir notre catalogue

et-nos prix.

The BURROW, STEWART & MILNE Co. d.

Construotion
Moderne
Joli. modèles
Durables et
E conomlques

HAMILTON,

Envente chez John R.
Montréal, Agent

DEBOUCHES COMMERCIAUX
POUR LES PRODUITS

CANADIENS

"Le Prix Courant" se fera un plaisir
de mettre tous les intéressés en rela-
tions avec les maisons d'affaires dont
les demandes sont mentionnées plus
bas. Toutefois, Il ne faudra pas oublier
de mentionner le numéro de l'item.

1693. Meubles de bureau et chal-
ses. - Un importateur de Londres,
Angleterre, en affaires depuis trente
ans, et ayant de vastes salles de ven-
te, désire avoir des agences exclusi-
ves de mantifacturiers de chaises et
de meubles de bureau.

1701. Fertilisants de poisson.-Une
maison d'importation de Paris s'occu-
pant de la vente des fertilisants ai-
nierait à se procurer des approvision-
nements de fertilisants canadiens.

1879. Articles en caoutchouc.-Une
compagnie de Londres aimerait à
acheter des chaussures de caout-
chouc en général, des articles de phar-
macie en caoutchouc, etc. Elle rece-
vrait avec plaisir des catalogues et
des cotations de manufacturiers ca-
nadiens de ces articles.

1944. Représentation. - Une mal-
son du Caire, dont un associé est un
Russe et l'autre un Anglais ayant de-
meuré plusieurs années en Russie,
désire établir des relations de vente
pour des maisons canadiennes en Si-
bérie. Les lignes les plus acceptables
serait de la machinerie de chemin de
fer, mines, agriculture, moulin à scie,
fabrique de briques, fabrique de ci-
ment, boulangerie, buanderie, automo-

CANADA

Anderson, 36 rue St-Dizier,
pour la province de Québec.

biles, machines électriques, outils,
usines portatives, etc.

1946. Manches et articles en bois.-
Une maison de Kendal, Angleterre,
désire communiquer avec des manu-
facturiers canadiens de manches et
d'articles en bois prêts à faire de
l'exportation dans le Royaume-Uni.

1947. Produits alimentaires, gr.i-
nes, etc. - Un agent à commission de
Lyon, France, ayant passé quinze ans
en affaires dans cette ville, désire
avoir les agences d'importateurs ca-
nadiens de produits alimentaires,
graines, etc.

1954. Boeuf, Porc et Jambon.-Un
marchand de Paramaribo, Surinom,
Guyane Hollandaise, désire établir
des relations commerciales avec des
producteurs canadiens de boeuf, porc
et jambon.

1955-1956. Sucre et farine. - Deux
maisons d'importation de Salonique,
Grèce, aimerait à correspondre avec
des producteurs canadiens de sucre
et de farine.

1957. Conserves de fruits, fromage
et poisson. - Un importateur d'Alex-
andrie, Egypte, désire établir des re-
lations commerciales avec des expor-
tateurs canadiens de conserves de
fruits pouvant donner un prix de con-
currence; aussi pour du fromage et
du poisson.

1958. Représentation en France.-
Un monsieur de Marseilles, France,
désire représenter des exportateurs
de produits alimentaires et autres ar-
ticles qui ne sont pas encore repré-
sentés dans ce pays.

1961. Ferro-Vanadium. - Un gros
Importateur de Yokohama demande
des renseignements sur le ferro-vana-
dium. N'importe quelle maison en

Faits pour gaz
naturel ou
manufacturé

état d'exporter ce métal est priée de
communiquer avec lui. Prière d'en
voyer des échantillons, des prix, etc.
immédiatement.

::

COMPAGNIES PROVINCIALES

Allen Westmount Theatre Ltd., Mon:
réal, $20,000.

Club Athlétique Montagnais, Lé.
Montréal, $5,000.

Club Bellevue Inc., Montréal, $5.001
Frigere Inc., Québec, $50,000.
Funland Amusements Co. Ltd.. Mloni

réal, $19,500.
J. H. Sears Ltd., Montréal, $20,0011.
Lake Brute County Club Ltd., Ste.

Agathe des Monts, $20,000.
Lapointe & Côté, Ltée, Montréal.

$49,000.
National Security and Building Co.

Ltd., Montréal, $20,000.
Sunnpide Realties Ltd., Montréal.

$20,000.
Comar Textile Co., Ltd, Montréal.

$50,000.
Woods Ltd., Montréal, $20,000.
Wilders Bleury street Building Co.

Montréal, $159,000.
Liberty Knitting Mills Ltd., lont

réal, $20,000.
Wilder Bermingham Realty CO-

Montréal, $20,000.

:0:

AUTORISEE A FAIRE AFFAIRES

Commercial Credit Co., of Canada.
Limited, Montréal.

International Lumber Corporation.
Southern Sales Corporation.

-i
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LES BOUGIES D'ALLUMAGE RECOMMANDABLES

Champion "X" pour
auto& Ford A-15, V2a

pouces. Prix 90c.

Champion C"Pour
autos Overland A"4"

0" V". Prix $1.00.

Champion "Studeba-
ker" pour autos Stude-
baker. A-13 y2". Prix
$1.00. A-43 7-8-18 pour
camions, tracteurs et

engins de ferme.

Champion "Maxwell"
Pour autos Maxwell
A-44 7-818. Prix $1.00.

Jham ion
- Comportent avec elles la satisfaction, le service et l'économie.

C'est la raison pour laquelle les Champions font partie de l'é-
quipement régulier de quatre sur cinq de tous les moteurs et
engins à gazoline en usage actuellement. C'est également à
cause do cela qu'elles offrent au marchand les plus grandes fa-
cilités de vente.

Ces qualités "innées" sont dues à la supériorité de nos 3450
isolateurs qui ont une bien plus grande force de résistance con-
tre les chocs, la vibration et les changements soudains de tem-
pérature que nos meilleurs isolateurs fabriqués auparavant.
Elles sont également dues à notre garniture spéciale doublée
d'amiante et brevetée qui absorbe l'expansion produite par la
chaleur et prévient les coulages résultant de la' compression.
Toutes les bougies Champion, quel que soit leur type, sont ven-
dues avec notre garantie: "Satisfaction absolue à l'acheteur si-
non nous les réparerons gratuitement ou nous les remplace-
rons."

Basez vos ventes de Champions sur ces avantages et sur la
grande campagne de publicité faite pour votre bénéfice. Cette
publicité intensive veut dire un plus gros commerce d'accessoi-
res et plus de profits pour vous.

Examinez votre stock aujourd'hui même et commandez chez
votre marchand de gros les Champions qu'il vous faut.

CHAMPION SPARK PLUC 00. OF CANADA,
LIMITWD

WINDSO]R, ONT.

Champion "Bulck"
pour autos McLaughlin

A-53, longue 74-18.
Prix $1.00.

1.
"Aero Truck" J AS 43,
7-8-18. Prix $1.00, pour
camions, tracteurs et

engins de marine.

Heavy Stone B-13 1/2"
B-43 7-8-18. B-53 7-8
longues. Prix $1.25.

La borne arrondie est
fournie si on en fait la
demande; si non elles
sont fournies avec l'é.
crou vissé ordinaire.
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QUALITE ECONOMIE

Pour qu'un com-

merce de poêles soit

profitable, il faut

vendre une ligne

donnant la plus en-

tière satisfaction à

la clientèle.

POUR ATTIRER LES CLIENTS PRENEZ EN STOCK LES
POELES "SOUVENIR" EN FONTE ET EN ACIER.

Les ménagères aiment ces poéles parce qu'ils répondent à leurs besoins. Malgré le prix élevé de la
matière première nous pouvons quand même offrir au commerce les meilleurs poéles aux plus bas
prix. La qualité et l'économie sont les caractéristiques des poèles "SOUVENIR". Il suffit de les com-
parer aux autres pour voir leur supériorité.
Pour garder vos clients et vous en faire de nouveaux, faites venir notre catalogue ainsi que notre liste
de prix. Nos poiles feront le reste.

No
8-18 Carré
9-20 Carré
9-22 Carré
9-20 Réservoir
9-22 Réservoir

Ronde
6-8"

4-9" 2-6"
6-9"

Fourneau
16 x 16 x 1014
18 x 18 à 10½

20 x 20 x 12

Botte à feu
pour le charbon

14 x 6 x 6½
15 x 6 x 7
17 x 7 x 7

Boite à feu
pour le bois

16 x 6 x 6½
21 x 7 x 7
23 x 8 x 8

Dessus Hauteur Poids
38 x 25½ 31 300
28 x 40 32 350
28 x 42 32 390
28 x 45 410
26 x 46 450

Prix

$49.80
52.95
56.65
60.85
64.50

The Hamilton Stove & Heater Company Ltd.
Successeurs de GUERNEY, TILDEN & COMPANY, LTD.,

Manufacturiers de Poêles, Ranges, Bouilloires, Radiateurs, Fournaises, Registres, Serrures et Quincaillerie.

Siège social et usines:
Hamilton, Ont.
Maison fondée en 1843.
Entrepôts et bureaux à Winnipeg:
1341/2 Higgins Ave.
A Montréal:
167 rue McGill.

Agences et salles d'exposition:
Charles Rankow, Durban,
Afrique-Sud: Webb Bros.,
Georgetown, Demarara,
Guyane Anglaise: Edward
Le Bas, 64-68 Broad St.,
New-York: Dock House,
Billiter St., Londres, E.C. 3
Angleterre.

Adresse par câble: "Hastco", Code Western Union
Telegraphe et Code A. B. C. 5me édition

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

Vol. XXXII - No :,:



LE PRIX COURANT, vendredi 15 août 1919

Active
Profitez-vous de la demande qu'elle suscite? Il y a de gros PRO-
FITS à faire dans la vente des articles de quincaillerie, depuis les
SERRURES jusqu'aux ACCESSOIRES GENERAUX pour en-
trepreneurs.

Ayez toujours un assortiment complet afin de répondre à la de-
mande de vos clients. Vendez-leur des articles de qualité recon-
nue et ils reviendront chez vous.

Faites venir notre catalogue, si vous n'avez pas encore reçu la
visite de notre voyageur.

TOUS NOS ARTICLES DE QUINCAILLERIE
SONT GARANTIS DE LA MEILLEURE QUALITE

n

"à*' Voici un verrou de nuit de haute qualité et

nous l'avons dans toutes les dirmensions.

$14.00 la douzaine net.

Ecrivez ou téléphonez-nous IMMEDIATEMENT si vous ne vou-

lez pas perdre de ventes. Lorsque vous avez besoin de Serrures

et de Quincaillerie d'entrepreneurs, Adressez-vous à

TUHMilTO STOV & HETE GMPAY LIMITED
HAMILTON, ONTARIO

Entrepôts et bureaux:

167 rue McGill,
Montréal.

134/2 avenue Higgins,
Winnipeg.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

La est Partout

vol. XXII - No 33
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Nous Sollicitons vos demandes de
renseignements

METAUX PRODUITS CHIMIQUES
ACIER EN FEUILLES LITHOPONE

BARYTESFER-BLANC

ZINC

PLOMB

FER-BLANC EN LINGOT

CUIVRE ET FONTE (FEUILLES ET
TUBES)

ZINC EN FEUILLES

ORANGE MINERAL

VITRIOL BLEU

BLANC D'ESPAGNE

LITHARGE

Et aussi Huila de Castor, Huile de Bois de Chine, Glycerine,
Borax, Feuilles d'or, Feuilles de métal, Vitre de Fantaisie, Vitres

grillées, Clippers, Peaux de chamois, Nitrate de plomb, Mar-

chandises de Harris, Savon mou, etc.

CREME DE TARTRE - ACIDE CITRIQUE - ACIDE TARTRIQUE

B.& S.H..THOMPSON
& COMPANY LIMITED

MONTREAL
Agents des ventes pour l'Est du Canada ,de la

United States Steel Products Co.,New-York,U.S.A.

MINIUM

Vol. XXXII -- No 131
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Machines à Laver "CONNOR"
Ventes Faciles-Gros Profits

Les machines Connor sont faites pour le service. Elles combinent la durabilité et le service
et tout ce qui procure la satisfaction. Si vous voulez avoir une ligne profitable, une ligne qui soit
bien et favorablement connue, écrivez-nous pour conditions et prix.

C'est maintenant le temps de donner
mandes, car nous anticipons une forte
pour les envois de l'automne. Notre

svous sera adressé sur demande.

vos com-
demande,

cataloguo

Notre ligne comprend des achines à Laver, soit Electrique,
soit à Moteur à Gaz, à P P voir d'Eau ou à Mains. Aussi
Tordeuses, Supports, Plan es à repasser et à pétrir, Ba-
rattes, etc.

Ne remettez pas à demain pour nous
écrire. Faites-le aujourd'hui.

J. H. CONNOR & SON
Ottawa, - Ont.

Notre Machine
à Laver "Beaver"

à force motrice

VENDEZ LES
MACHINES A LAVER KRIBS

Et vos clients seront satisfaits
Les Machines KRIBS sortent de l'ordinaire. Elles sont faites par des hommes ayant
de longues années d'expérience dans cette fabrication. Le bois avec lequel elles
sont fabriquées est choisi avec soin, pour que les cuves restent toujours en parfait
état quelque soit l'usage auquel elles sont soumises. Le mécanisme des machines
KRIBS est résistant et ne se dérange pas. Des appareils de sûreté protègent contre
l'inattention. Ces machines sont faciles à conduire et elles font un travail parfait.
Si vous ne vendez pas ces machines vous vous privez de faire des ventes SATIS-
FAISANTES pour vos clients et PROFITABLES pour vous.
Ecrivez-nous aujourd'hui même pour avoir nos prix ainsi que des renseignements
complets.
Ces machines sont actionnées à la main, par l'eau, avec moteur à gazoline ou à
l'électricité.

William A. Kribs, Hespeler, Ontario.
Fabricants de trucs de toutes sortes pour la manutention des marchandises.

En écrivant aux annonceurs, rnentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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Cette année les cultivateurs ont besoin de beaucoup plus de
Vert de Paris.

La température chaude a fait sortir par légions les bêtes à patates qu'il faut détruire, immédiatement, avec PLUS
et encore PLUS de vert de Paris.
Il vous faudra un stock SUPPLEMENTAIRE pour répondre à l'augmentation de la demande.
Nombre de marchands ont déjà envoyé des commandes ré pétées. Tout le monde demande le vert de Paris de Berger.
Vos clients iront où ils peuvent se prbcurer le "Berger", parce que le "Berger" tue les bétes à patates.
Il renferme une quantité minime d'arsenic libre et il est plus puissant que l'étalon du gouvernement, de sorte que
le vert de Paris de Berger tue infailliblement sans le danger d'endommager les feuilles.
La pluie ne le lave pas facilement; il est léger de gravité et il reste bien en suspension. On peut l'employer à sec
ou en solution.

LE VERT DE PARIS DE BERGER
-le produit Sherwin-Williams

-est employé dans l'univers entier. Vendu en boites et en paquets de , 1 et 2 Ibs - en barillets d'acier de 25, 60
et 100 lbs - en barils d'arsenic et en barils de pétrole.
Répétez aujourd'hui votre commande PAR LE TELEGRAPHE.

THE SHERWIN-WILLIAMS 00.
of Canada. Limited.

Fabricants de peintures, vernis et couleurs, broyeurs
d'huile de graine de lin,

897 rue Centre, Montréal.
110 Ave Sutherland, Winnipeg.

Toronto, Winnipeg, London, Calgary,

Vancouver et Halifax.

Un produit de la bonne qualité pour toutes les fins.

B

Pour v
Si vous êtes un marchand de quinc
épousettes, les brosses à chaussure

Si vous tenez un magasin général, il
brosses Simms-particulièrement le
sous tous rapports.

Dites-nous co q'u'il vous faut en fai
comment nous pouvons répondre à
Ecrivez pour avoir notre liste de pri

T. S. SI
s

Succursale

Adressezzvous aux
Quartiers-Généraux
os Brosses et Balais
aillerie ou un épicier, il vous faut les brosses à plancher, les
s et les balais Simms.

serait avantageux pour vous de tenir une ligne générale des
s pinceaux à peinture fixés dans le caoutchouc et garantis

t de brosses et de balais et permettez-nous de vous démontrer
tous vos besoins d'une manière parfaite et saticiaisante.

x.

MMS & Co., Limited
T. JEAN, N. B.
s: MONTREAL, TORONTO, LONDON.

i. .1

En écrivant aux annonceurs, menilonnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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Cadres, Moulures, Miroirs,
Image ries & Vitres.

A notre nombreuse clientèle:-

Nous avons le plaisir d'annoncer que nous sommes
prêts à prendre les commandes pour l'automne en tout ce qui
concerne cadres, moulures, miroirs, imageries "profanes et
religieuses" et vitres.

Nous nous engageons à délivrer au prix actuel d'ici au
1er décembre, toutes les commandes que vous voudrez bien
nous confier immédiatement. N'oubliez pas que nous som-
mes aussi les seuls manufacturiers du célèbre jouet (Cham-
pion) "Speedy Kar," tel que la vignette ci-contre. Ecrivez-
nous et notre voyageur ira vous voir avec tous les échantil-
lons de ce que nous manufacturons.

LA CIE WISINTAINEIR & FILS, INC.
Bureau et salle d'échantillons, 56-60 Boul. St-Laurent

MANUFACTURE 7 RUE CLARKE MONTREAL, P.Q.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

LE PRIX COURANT, vendredi 15 août 1919
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GANTS DE COT

T.1A1T

io" -tco0ýý o -: M., .::«' ka

Ilse Vend àVue!
Moins cher qu'un fouet et

meilleur pour votre cheval
Un cheval avec l'encolure ou l'é-
paule contusionnée, écorchée et
échauffée ne peut gagner non avoi-
ne. Le fouetter ne peut qu'aug-
menter sa souffrance. Vous pou-
vez prévenir semblable blessure
pour moins que le prix d'un bon
fouet. Garnissez votre fldéle ani-
mal de TAPATCO - la bourrure
avec notre

Nouveau Crochet d'Attache
Patenté

(ne se trouve que sur les Bourru-
res faites par nous)

Il fournit une attache qui tient et
qui empeche (le se défaire.

Les Bourrures à Collier
remplies de notre matériel de
bourrure spécial sont meilleures
que n'importe lesquelles. Elles
sont douces, souples. absorbantes.
Elles servent de garantie contre
les épaules sensibles.

Les Gants de Coton Marque
TAPATCO

ON sont de qualité supé-
rieure et faciles à
vendre. Ils se tien-nent et donnent sa-
tisfaction sous le
plus dur service. Il
n'en est pas <le meil-
leurs pour usage aux
champs, au jardin ou
à l'atelier.
Faits avec poignets
et gantelets tricotés

ou à bande, pesanteur
légère, moyenne ou éle-
vée. Gants et Mitaines
en Jersey de couleur
Tan, Oxford et Ar-
doise. Aussi gants gar-
nIe de cuir.
Commandez-en à votre

marchand en gros.
THE AMERICAN PAD

& TEXTILE CO.
CHATHAM, ONT.

Superbement
fini

Chapeau her.
nétique à l'eau

Fait au Canada

Une bonne ligne à men-

tionner en tout temps.

MAXWELLS LIMITED
St. Marys, Ontario

LES OUTILS DE BUOHERON
DE PINK

Les outils Etalons dans tous les provinces
du Dominion, en Nouvelle-Zélande, Aus-
tralie, etc.

Nous manufacturons toutes sortes d'outils
de bûcheron - Légers et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE No 87

Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendus dans tout le Dominion par tous
les Marchands de ferronnerie en gros et
en détail.

The

THOS. PINK Co., Limited
Manufacturiers d'OUTILS de BUCHERON

PEMBROOKE (ONTARIO)
- y

FABRIQUES AU CANADA

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

4

Le TrancheAliments
"HOME 65"

parce que vous pouvez fa.

cilenent démontrer à vos

clients que c'est l'arti-

cle le plus titi-

le qu'ils peuvent

avoir dans leur

cuisine.f
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VIT R E R IE
GENERALE POUR CONSTRUCTION

16 ONCES, 21 ONCES, 26 ONCES, 29 ONCES, 34 ONCES ET 39 ONCES
Nous avons aussi en stock ou manufacturons :
glaces, glaces biseautées, miroirs, verre ou-
vragé, plombé ou armé.
Aussi verre à châssis.
Nous pouvons expédier toutes commandes
promptement.
Catalogues et listes de prix gratuitement sur
demande.
Ecrivez, téléphonez ou télégraphiez pour tout
ce dont vous pourriez avoir besoin.

Vitraux RELIGIEUX et COMMEMORATIFS,

HOBBS
MONTREAL TORONTO

- Une spécialité.

MANUFACTURING
COMPANY. LIMITED

LONDON WINNIPEG

IL I

En écrivant aux annonceurs, mentionrnez "Le Prix Courant", s.v.p.

LE PRIX COURANT, vendredi 15 août 1919
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PAPIERS A TAPISSER STAUNTON
DESSINS NOUVEAUX

COULEURS NOUVELLES
TRAITEMENTS TECHNIQUES

FINIS NOUVEAUX
NOUVEAUX

Cette nouvelle période de l'histoire exige des idées
nouvelles dans la décoration de la maison. Pour
cela, ces papiers seront trouvés très utiles.

Les Papiers "Tout Rognés" Staonten

ont considérablement augmenté
autres marchands. Pourquoi ne
même chose pour vous?

le commerce des
leraient-ils pas la

STAUNTONS LIMITED
Fabricants de papiers à tapisser

TORZONTO

Salles de ventes à Mont-éal : Chambre 310, édifice
Mappin & Webb, 10 rue Victoria.

Plusieurs marchands font
de l'argent supplémentaire
Facilement et rapidement en placant de
bonnes commandes d'articles Dennis
dans leur localité.
C'est peut-àtre l'hôtel-de-ville, une école ou une fabrIque
qui a besoin d'une échelle de sauvetage - un magasin, une
résidence privée, un hôtel ou une maison à appartements a
peut-ôtre besoin d'une marquise, de chàssis de protection
en broche, d'une clôture ou une barrière en fer - une fabri.
que a probablement besoin d'une garde de protection pour
ses machines ou une affiche sur son toit - une banque ou
un bureau a parfois besoin d'un grillage en cuivre ou en
bronze, d'un grillage de comptoir, cages, guichets, etc., ou
une séparation complète en broche - ou une église est sur
le marché pour des garnitures en cuivre, des tablettes com-
mémoratives ou une balustrade - dans chaque ville, 1l y a
des douzaines de commandes à prendre pour les marchands
actifs et progressifs. Nous vous aidons avec des estimés,
spécifications et tracés bleus. Vous n'avez pas besoin d'avoir
un stock pour vous engager dans ce commerce profitable qui
ne vous empêche nullement de vous occuper du vôtre. Ecrivez.
nous aujourd'hui pour avoir des brochurettes et de plus am.
pies renseignements. Adressez votre lettre à

M. F. X. QUENNEVILLE
THE DENNIS WIRE AND IRON

WORKS CO. LIMITED
LONDON
CANADA

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

La force d'une hache dépend
autant de son manche que de
sa tête.

LES MANCHES DE STILL
-vous donneront un outil de travail plus fort, car
les MANCHES DE STILL sont faits des meilleurs
bois canadiens.
La vente des

MANCHES DE STILL
surpassent de beaucoup celles de toutes les autres
marques.

Il y a une raison à cela.

Manches de hache, de pique, de marteau d'en-
clume et de marteau ordinaire, manches Cant Hook
et Peavie, aussi manches de fourche à foin.

La vente des STILL'S est payante. Voici les noms
de leurs marques: "EMPIRE", IMPERIAL", "PEER-
LESS" et "CHAMPION."

J. M .STI LL Mfg.Co.
- - ONTARIO

Spécialités de Reed
Toitures en asphalte,

_ Feutres goudronnés,
Goudron,
Coaltar,

AID» Enduits à toiture,
T Ardoises,

Tuyau de dalle,
Gouttières,
Travaux en métal en feuille,

.Pm af Portes coupe-feu,
.Gardes en broche,
Ventilateurs.

Les produits que nous fabriquons sont les meilleurs que
l'on puisse avoir pour le prix. Chaque article est de
haute qualité et exceptionnellement durable. Une car.
te postale vous procurera une liste complète de prix
ainsi que des renseignements complets sur tous nos
accessoires pour couvreur. Ecrivez-nous.

CEO. W. REED & GO., LIMITED
Manufacturiers

MONTREAL.

Vol. XXXII - No 23
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FABRIQUE DE LIMES BLACK DIAMOND
FONDEE EN 1863

Douze 'Médailles de.

Récompense aux

Expositions

INTERNATIONALES

INCORPOREE EN 1895

MEDALLED'OR

Grand Prix Spécial

Atlanta, 1895.

Catalogue envoyé gratuitement sur demande à toute personne Intéressée dans le commerce deàb lrnes.

G. & H. Barnett Company, M Philadelphie (Pe.)
Propriété exploitée par la Nicholson File Co.

UN LOQUET de PORTE de GRANGE
Que les Clients Recherchent

Fort, drable, joli et commode. Il se pose facilement à n'importe quelle porte
te. Il est muni de deux poig~nées permettant de fermer ou d'ouvrir la porte
de l'un ou de l'autre côté. C e lo>quet tiendra une porte ou une barrière fer-
mée ou ouverte. Fini émaillé avec bolons faits au tour. Garanti. Un arti-
cle de vente rapide et profitable.

Nous fabriquons aussi des vélocipèdes, des voitures "Express", des charret-
tes et des brouettes pour enfants, des accessoires de sallerde bain et de la
q nincaillerie. Ecrivez pour avoir des prix et des renseignements au sujet

. ... .de n'importe laquelle de nos lignes.

THE CENDRON MANUFACTURINC COMPANY, LIMITED
Rues Duches et O'ntario, Toronto, Ontario.

LA PEINTURE PREPAREE

"GRENTR :E"
BEAU BRILLANT-DURABLE

composée suivant des formules exclusives, de blanc de plomb,
de blanc de zinc, d'huile de lin et de matière colorante, le tout

GREEHTREE de première qualité.
I ~. "W~ ~ 95~Demandez notre carte des couleurs, nos prix et escomptes aux marchands

The Georgia Turpentine Co.
ATUROMMECO-Térébenthine, huile à peinture, blanc de plomb, etc.

2742 rue Clarke - - - - MONTREAL

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

Feutre et Papier
N'IMPORTE QUELLE QUANTITE

Toitures Gouidronnees (Roofing) protes à poser.
2 et 3. i'ai)iers de Construction. Feutre à Pi t
hit'r et à Tapissor. Produits dle CGowdron, Ppi''ltr
à T.pssr et à ipiniueI, I'apiur (Rinbalidge
Itruiin et T\aii.'oitulres eni 'aoutciic Fv
rite- ot(al

Fabricants du Feutre Goudronné
-BLACK DIAMOND"

ALEX. McARTHUR & CO., Limited
Bureaux et Entrepôts: 82 Rue McGiiI, MONTREAL.

Manuiifatuttre dle Feutre pour Toiture: Rues NMo.
reau et Forsyth, Montréal. Moulin à Papier,
Joliette, Qué.

FER GALVANISIE
i)1,Y L S.AG 11IT

"QUEEN'S M'É HEAD"

Absolument le meilleur.

MONTREAL.
Seuls xgerits pour le ('alida.

\ ol. XXXII - No 33
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peintures et Vernis,
Huiles, Vitres, Matériaux de Construction, etc.

EN GROS SEULEMENT
N os voyageurs sont actuellement en route pour vous visiter; lis vous offriront les dernières

nouveautés de l'année.

R ESERVEZ quelques minutes d'èxamen à leurs échantillons, ce ne sera pas du temps perdu
pour vous.

EUR collection d'articles est aussi complète que possible et présente un assortiment des plus
L variés.

N o8prix ont été établis avec soin, vous ne pouvez manquer de les trouver avantageux et
nous espérons que vous voudrez bien nous donner la faveur de vos ordres, que nous

remplirons à votre entière satisfaction.

L.-H. Hébert & Cie., (Limitée)
- - IMPORTATEURS - -

297 et 299 rue Saint-Paul. - - MONTREAL

La demande pour une Peinture
se mesure ordinairement par
sa popularité.
C'est pourquoi-

LA PEINTURE

est pour vous une ligne profi-
table à vendre.
Ecrivez-nous pour notre propo-
sition attrayante.

"La Peinture Correcte pour
Peindre Correctement"

A. Ramsay & Son Company
Fabricants de Peintures et Varni3 depuis 1842

TORONTO MONTREAL VANCOUVER

r-

LES PORTE-OUTILS "ACRIPPA" DE WILLIAMS

Economisent considérablement le temps de la mai
chine à l'ouvrage; font perdre le moins de temps
possible pour cause de réparations et nécessitent
moins de changement entre les ouvrages.

Tenus en stock en un grand choix de dimensions
pour tous les ouvrages faits à la machine, y compris
des tours, des perceuses, des raboteuses, des lieuses,
des découpeuses et autres machines à bols

Ecrivez pour avoir notre brochurette traitant des
outils pour machinistes.

J. H. WILLIAMS & CO.,
122 Richards Street, Brooklyn, N.-Y.

Représentants canadiens:
THE CANADIAN FAIRBANKS-MORSE CO.,

Montréal et Québec.
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Voulez.vous gagner
de l'argent extra ?

Nous vouîs en foîurni~ssons le mroyen. Notus p.iyotis

.oet plus pour chlaquîe rapport ruIaiif àî la cons.

tructlots nouvelle dants votre locatlité".

Pour Atgner (,ot argenît, Il suffit (Io, nîous li\

lis renseignements suilvanîts c'oncternanît les pruîji-l

(le constructinî dans votre région: 10 Nomn et a li .

dit propriétaire et de l'enîtrepreneu r gé'néral; '2 'i

approximatif de la c'onstruction; 3' A quoi esitIsii.

l'édifice; 4' Les matériaux àâ emnployer pour sa colis-

truction; 50 Qui aclhète les iiatériauix 1' îSi I0

travail est commîîencé, à quîel point il en est

C'est là un travail que chlacun peuit faiire sanIs nuîire

à ses affaires couîranttes et une source de' profits qute
nul mie doit négliger.

lUt h entendtu pour que l'in formationî fournti ail dl'
la valeur pour nous, Il ne faut pas qu'elle nous1 ail
déjà été fournie d'autre source.

Profitez de notre offre: elle est avantageuse.

McLean Daily Reports, Limited
42 Rue St-Sacrement, MONTREAL (P.Q.)

EEFlW CLOSET
Sans odeur et sanitaire nécessaire dans toute mai-
son n'ayant pas de connection d'égout. Installation
facile. Pleine garantie. PRIX BON MARCHE.
ECRIVEZ-NOUS.

BAIGNOIRE ACIER EMAILLE
Corps fait d'acier galvanisé de premier ordre, fini à

l'intérieur de trois couches de Pur Emali Blanc. Une baignoire
très attrayante et durable à un prix modeste.

Ecrlvez.nous pour plus
amples détails.

The Steel Trough

& Machine

Co., Ltd.,
Tweed, (Ont.

Bains en acier - Haute qualité - Bas prix.

Sièges de chaise-Faits de trois placages
Modèles réguliers

Tous les sièges C.V.C. sont faits du
meilleur matériel, bien collés, d'une
jole forme et troués avec soin; les
oins des sièges sont bien arrondis.

l-, bords polils, passés au papier sablé
"t finis avec du véritable vernis à
'ancs d'église.
Faites venir des échantillons et com-
Parez-les avec ceux de n'importe
quelle autre marque. o

Canadian Veneering Co., Inc.
ACTON VALE, QUEBEC

Distributeurs: Richardson & Bureau, 55 rue

CANADA St-Fre-Xavier, Montréal.

Nous falrow îtoî oules espèces (le Scies Circulaires .1 dents solides
et à (lentIs r; îot.tjuel que soit le genre (le Scies que vous
-1s4i ez. nons poutvons vous les faire.
ItéiRrat ions gi<nérales sur Scies telles que.
Vieilles Scies, à (lents solides. converties en dlents raplportées, ou à,
'lentes rapplort(-es converties en (letnts solidles.
Scies passéeûs au feu réparé'es à, neuf, à (lents solides, ou à dents

r-apportées.lietts et Sections dle Scies SIMONDS et R. HOE.
Demîandez nos prix avant le placer vos commandes ailleurs.

LA MANUFACTURE DE SCIES DE LEVIS
LEVIS, QUE.

Q uincaillerie de toute sorte
TOUJOURS EN STOCK

Une attention toute spéciale est portée aux comnman-
des reçues par la poste ou par téléphone.

IHOS. BIRKETT & SON CO.,
LIM ITED

Marchands de Quincaillerie en Gros
OTTAWA, - CANADA

Téléphone QUEEN'S 859
189

Notre stock important de Boulons
de Voitures et de Machines, et d'E.
crous, Rivets, Noix et Rondelles de
Carrosseries, vous assure Une
exécution et un envoi rapide de
vos commandes. Nos qualités et.
prix plaisent à tout le monde.

LONDON BOLT & HINGE WORKS
London, Canada.
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LA CONSTRUCTION
Be rth lervillie

Succuursale dle la Blanqtue'lloh'
laga. $25.000. Le contrat <t été accor-
flé i le4 t ravaux doivent colluîîueuui ri

Cap de la Madeleine
l'î.rî- deî l)(:piirs de $10.0oo pîolir

le conseil iut ii l. L'archilect e Ji «le-s ('aron. 69 St.-l"rs.-Xîcvier. Trois-
vii ie. -t à préparer les plans.

Huntlngdon
Stuccursale de lai Merchanits latik

of (Canada. $20,000. Les fondlations
viennenît d'êt re commeîtncées.

Lavai des Rapides
Sécholi- à tabac dle $2.500 pour %lé-

d'éric Miartin, M.P.. 929 rue Logan
est. Les fondations sont commencées.

Longue-Pointe
2 tatbriquts pour la Montreal Loco-

motive Works Ltd.. 145 rue St-Jac-
qties.

Montréal
Réparations à un magasin et à une

résidence, $4.000. pour J. M. Duft.
.todificatioius à 2 nmagasins et rési-

dences. $6.000. 246 rue Ste-Catherine
est pour Reeves et Gratton. 83 rue
Craig ouest.

D)eux résidences seidétachées.
$18.000, sur l'avenuîe Grosvenor, No.
tre-Daine de Grâce, pour J. Il. Hand.
4865 rue Sherbrooke ouest

2 résidences denii-détachées. $15..
000 sur l'avenue Easton, pour John
McGregor, 511 rue Ste-Catherine
ouest.

5 résidences sur l'avenue Vendôme,
Notre-Dame de Grâce, pour C. E.
Blackwell. 4184 rue Ste-Catherine
ouest. Le propriétaire fera tout le
travail à la journée et Il a besoin de
certains matériaux.

Cottage de $4.400 sur l'avenue May-
fair, Notre-Dame de Grâce, pour J.
R. McWinnie.

2 résidences demi-détachées. $15.-
000, sur l'avenue Strathern, Montréal
ouest, pour Thos. Hall, 14 rue des
Jurés.

Cottage de $8,000 sur l'avenue Ven-
dôme, Notre-Dame de Grâce, pour D.
Farrell, 605 avenue Lansdowne.

2 cottages de $10,000 chacun, che-
min > de la Côte St-Antoln7e, pour D.
Farrell, 605 Lansdowne.

2 cottages Duplex, $11.000 sur le
boulevard Décarie, Notre-Dame de
Grâce, pour P. Biais, 17 rue Botrel.
Le travail sera tait à la journée. Les
matériaux sont achetés.

3 résidences (3 plain-pieds chacun)
$15.000 sur la rue St-Viateur est, pour
la succession Ed. Roy, 470 Parc La-
fontaine.

Bain public à Rosemont, pour le
conseil de ville. Les travaux doivent
commencer bientôt.

3 résidences (4 plain-pieds chacun)
$15,000, sur la 4me avenue, Viauville,
pour Alfred Leclaire, 188, 4me ave-
nue, Viauville.

2 fabriques de fer architectural,
$75,000 pour la Dupré Iron Works Co.,
ltd., 15 Boulevard St-Laurent.

6 plain-pieds- sur l'avenue Girouard,
Notre-Dame de Grâce, pour J. H.
Hand, .4865 rue Sherbrooke ouest.

Résidence (2 plain-pieds), $6,000
sur l'avenue Hampton, Notre-Dame de
Grâce pour E. Chaloner, 212 Beacons-
field. Le propriétaire accordera des

sous-t ont rat . et il al besoin dle co~r-
tains mnatériau<x.

-Modificatilonst tilne école t iucriuiss&%
St.Jacqii. angle de,; rwes Sit ilîtrt
et ('herrier. pour la it ucîsiu ilis
l-Xoles. toius C * 7 ru.- S:v ('ai li
vile t. Le travail st.i1 fait à lit

:1 rîtar evu-uîtf prur 11 fitniîll-.
Ou-.!,ir laL rue' Stîior>roouiii t-si No

tic li 14- diGrâci'. piour ]v' Pr G
IV 'aîgî'r. angle (ti hiu.-ai S
i nurireu et lat rue ltachl.

ne)' t.9 chttt lartîie sur lo-n-Or.
Il :r i. N o;re Vlle> d'trt- pou-i E

9io' .- .avefnul'iv Lirvarul Li- ira.
Uil qf 1'. ftIll à lat jiirnî<î

( ' ' L;:1, d 1i-: 1 0,bii suir lit rut, N alt
te . Nore Daine dui Grâc-e. pour ;- K
lérujbé. 155 Jeanne D',\re. L.e pîro

priéta;re achètera des mnatériaux
Brasserie de e60.001). 624 boîulevardi

St-Laurent, pour la National l3rewý'
ries Ltc 36 Carré ('haboiilez.

R'Fiidcuce détachée (le $12.000 sur
l'avenue Western. W'esziiowiut. pm
C. J. Brown Co.. 4263 rue Ste-Catheri-
nie ouest.

Résldence (2 plain-pieds) sur P*ave.
nue Hamnpton. Notre-Dame de Grâ-
ce. pour E. Chalone. 212 Bcaconsfieid.

2 r(.sidences. (4 familles) $60 '000
chacune, sur l'avenue Old Orchari.
Notre-Danme de Grâce, polur U. B3eau-
pré. 661 rte St-Paul ouest.

Additions à un édifice à bureaux
(imînei.ble Sommer). $100.000. rute
Mlayor. pour A. Sommer. 37 'rue Mia-
yor.

Additions de $60.000 à une fabri-
que, rues de Normanville et de Fleu-
riînont, pour la Macfarlane Shoe Co,
Ltd.. 61 rite Normanville.

6 résidences sur la rue Cartier,
pour J. H. Demers, 4932 rue Sherbroo-
ke ouest. Les matériaux ne sont pas
encore achetés. Les travaux commen-
ceront dans deux semaines. Brique
de construction à vendre.

Additions à un magasin. $20.000,
angle Sherbrooke et avenue du Parc,
pour James Morgan, 270 rue Sher-
brooke ouest.

Résidence (2 plain-pieds), $5,000,
pour P. Lebeau et Frères, 1014 ave-
nue Henri-Julien. Tout le travail sera
fait à la journée. Les propriétaires
sont sur le marché pour des maté-
riaux de construction.

i; ré(lne $9,titbo sur lat :.
('arlier pour IL. ('lmtt r 10 Win11o

t î~sil>' lé-l, $5,000> .sur le' I

rite l)andurand
ittéidllic ne 7. 701101I sur l'av--!

\\'l!uîw. Wc'îstiiiooîît, pouîîr C. 1 i
Co. 4?33 rue( Ste ('atlhi-rine f,ês

-Ecolv pour la pacroisse irs
tOtpour it' <<>1pi.' (le litai

slii des écoles <atiioliilv:e. surV la 1;
()rs~h n achètera des sit."gt,

i'ç<îlî i> $1 20.0111 sur lat rure
Civt't, paruîist;î de St-'ihoiias il

pt*l.îour le compte (le lat conwiî
s on des Et-oies 'aolue.S7 iii
S' e ('at hrrne oue-st,

Rtéparautions à tite résidence.$4
sur le boulevard Gouin. pour Aih-r.
l'rý'vost. 410 rute St-Denis.

Fabriue <le $44.000. 1010 aven;-,
lit-nniet t. pour lat Unitecd Shoe NI ai 1v
îîery.

Cottage dle $10,000. 1548 chemin -
lat Côte (les Neiges, pour A. Déguire
Architecte, L. R. Montbrland. 230 r:f
St-André, Tout le travail sera fait a
la journée.

Niagasin et entrepôt de $60.000. wi
gle de l'avenue Laurier et de la ru,
Clarke. pour J. H. Laing, 10 avenc-
Laturier ouest.

Garage public de $120.000 rutes Si.
Ca*herine et avenue Wood. pour la
Mto.-treal Arena Co. Président. El
Slicppart. 368 avenue Wood, Wv;'
mount. Architecte: J. S. Archibalii
314 rue Dorchester ouest.

Fabrique de chaussures de $Si"
sur l'av'enue Aird pour la Tétrai.lt
Shoe Mlfg. Co., 331 rue De Montignv
est.

Pointe-a ux-Tre mbleu

Extension à une fabrique $5Oi.

pour la Cinadian Footwear.
S co.tages entre $3.000 et $5

pour la Caniadian Nursery Ltd. Lcs
travaux doivent commencer bientôt

Ste-Anne des Monts.
Eglise et sacristie de $139.750 pour

la paroisse. Curé: Rév. Arthur Rioul
Architecte, Thomas Raymond. 43 rue
Caron, Québec.

&t-H yaci nthe
Edifice de $15.000 pour les Soeurs

de l'Ouvroir Ste-Genevièvre, 68 rue
St-Antoine.

LA PRECISION REMINGTON
UMC EST CELEBRE

L'homme qui Insiste sur le SUCCES
dlans son tir est un client tout préparé
pour le Remington IJMC. Il n'est pas
lent à voir les nombreux points dle
supériorité de la carabine à répétition
à 6 coups Remington UMC ou de ja
carabine à 5 coups se chargeantau
tomnatiquement. Et Il ne veut pas au-
tre chose que des métalliques Reming-
ton UMIC (plus (le 450 variétés).
Tous les marchands de gros les ont.

REMINGTON UMC,
0F CANADA, LIMITED

~ -~ Windsor, Ont.
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MARCHE DE MONTREAL

Mercredi soir, le 13 août 1919.

Il y a eu au cours de la semaine,
plusieurs importants changements- de
prix. La plupart s'appliquent aux li-
gnes régulières. Plusieurs lignes de
soupapes ont subi une avance par un
changement des escomptes. Les fers
à repasser ont monté de 5%. Les ou-
tils de la marque Miller sont à la
hausse. Les réveille-matin aussi ont
subi des avances de même que les
poulies à châssis. Le graphite a mon-
té de 472 à 50c la livre. Les machi-
nes à laver se vendent plus chères,
de même que les manches d'outils
dont le prix a été augmenté de 10%.
Les vis en fer et en cuivre avec tète
ronde et plate sont à la hausse. Tou-
tes les lignes de cadenas sont actuel-
lement sur une base plus élevée. Les
poéles et les ranges sont très fermes
et des avances seront faites probable-
ment dans un avenir très rapproché.
Le ferblanc est à la hausse.

Le prix du câble a subi un déclin
important. Le Manille a baissé de 2c,
tandis que le sisal se vend actuelle-
ment 25c, soit un déclin de 2 2 c. Les
jobbers sont, très satisfaits des con-
ditions du commerce.

LES REVEILLE-MATIN PLUS
CHERS; DE MEME QUE LES CRICS

A VIS
Réveille-matin, Crics, Poulies.-Des

avances sont annoncées sur les ré-
veille-matin. Les nouveaux prix pour
les Big et Baby Bens sont: $3.20
chacun; America, $1.40; Lookout,
$1.75; Ironclad, $2.27; Sleepmaster,
$1.84. Dans certains cas cette avance
est de 10% et dans d'autre de 5 pour
cent.

Les crics à vis (Jack screws) sont
à la hausse. Quelques-uns des prix
sont les suivants: 1/2 pouce, la douz.
$33.60; 1/2, $46.50; 1%, $68; 2, $90;
24, $132; et 2/2, $160.

Les poulies à châssis, No 9, ont
monté de 59c à 65c la douzaine, et le
No 12, de 62½2c. à 69c.
LES MANCHES DE CISEAUX A LA

HAUSSE; LES OUTILS AUSSI.
Manches, outils. - Des avances

s'élevant approximativement à 10%
sont en vigueur pour les manches de
ciseau. Cette hausse s'applique aux
ciseaux à virole et à douille. Les ou-
tils de la marque Millers ont égale-
ment monté. Cette hausse est d'envi-
ron 10 pour cent.
LES MACHINES A LAVER PLUS

CHERES; LES VIS AUSSI
Machines à laver, vis à machine.-

:Les prix des machines à laver ont été

augmentés par un changement des es-
comptes. Les anciens escomptes de 30
et 10 pour cent sont remplacés par
d'autres de 30 et 5 pour cent.

Les vis à machine, à tète ronde et
plate sont maintenant sur la base de
371V2 et 10 pour cent. Le nouvel es-

compte pour le cuivre de la même
classe est de 30 pour cent.

L'HUILE SANS CHANGEMENT; LA
GAZOLINE SE VEND BIEN.

Huiles, Gazoline.-Un mouvement
stable de l'huile continue et il y a une
très bonne demande pour l'huile de
charbon. La base reste sans change-
ment avec des prix variant de 21c à
24c le gallon, suivant la qualité. La
gazoline se vend bien, aussi, et la
qualité ordinaire est cotée à 33c.

LE CABLE MANILLE BAISSE DE
2c; LE SISAL DE 2½2c.

Câble et cordage. - Un déclin de
deux cents est maintenant en vi.
gueur sur le manille pur qui est coté
dans le moment à 32c la livre; l'an-
glais ou le Beaver est coté à 28c. Le
sisal est coté à 25c, soit un déclin de
2 2 c la livre. Le Lathyarn est aussi
sur la base de 25c, soit une réduction
de 2!/2 c. Les affaires n'ont pas été
considérables; elles sont plutôt tran-
quilles pour la saison.

LES POELES PEUVENT MONTER;
LES ACCESSOIRES SE VEN-

DENT BIEN.

Poéles et accessoires. - Le mou-
vement des poêles et des ranges a été
bon. Il y a également un nombre con-
sidérable de commandes pour livrai-
son d'automne. Les tendances, en ce
qui concerne les prix, sont fermes et
un manufacturier prédit que le coût
de la fabrication exigera une revislon
dans les prix de vente. Le coût de la
main-d'oeuvre ne cesse d'augmenter.

Les divers accessoires se sont bien
vendus et le mouvement est satisfai-
sant pour la saison.

LES CLOUS SE VENDENT BIEN
ET LA BASE EST FERME.

Clous et broche. - Les marchands
de gros font rapport que les clous de
broche se vendent bien et que l'on
n'a pas à se plaindre du volume des
affaires. La base est maintenue à
$4.75 le baril pour les cloua de bro-
che et les clous découpés.
LE METAL EN BARRES SE VEND

TRES BIEN.

Fer et acier. - Il y a un fort mou-
vement du fer et de l'acier en barres.
Le commerce de l'été a été ce qu'en
attendait le commerce et les prix,

bien que sans changement, sont ca-
ractérisés par un ton qui va probable-
ment se maintenir.

Acier doux . . . . . . . . . . 3.75
Acier A machinerie, fini fer . 3.80
Fer de Norvège . . . . . . . . 12.00
Acier à ressort . . . . . . . . . 5.50
Acler à pneus . . . . . . . . . 3.95
Acier à bandes . . . . . . . . 3.75
Acier à outils Black Diamond,

la il . . . . . . . . . . . . . 0.22
Acier fondu Black Diamond,

la lb. . . . . . . . . . . . . . 0.22
Fer ordinaire en barre, les

100 lbs .- - - . . . . . . . . 3.75
Fer raffiné, les 100 lbs . . . . 4.75

LES TENDANCES PLUS FERMES
SUR LES DIVERSES TOLES

Feuilles et plaques. - Bien que le
mouvement n'ait pas été considérable,
Il y a eu de bonnes affaires de.faites.
Par suite des tendances plus fermes
des marchés extérieurs les prix sont
plus fermes et Ill pourraient monter
avant longtemps. Plusieurs croient
que les prix actuels sont les plus bas
que l'on pulsse avoir.

Nous cotons:

Tôle noire en feuilles:

Calibre
Calibre
Calibre
Calibre
Calibre
Calibre
Calibre
Calibre

10
12.
14
16 .
18-20
22-24
26 .
28 . .

Les 100 lbs
5.50 6.25
5.55 6.30
5.60 6.35
5.70 6.50
6.25 6.35
6.30 5.40
6.35 6.50
6.65 7.00

Tôle galvanisée en feuilles:
10% onces . . . . . . . . 8.35 9.25
Calibre 28 . . . . . . . . 8.30 8.85
Calibre 26 ........ ..... 8.50
Calibres 22 et 24 . . . . 7.70 8.35
Calibre 16 . . . . . . . . 7.50 8.00
Calibre 18 . . . . . . . . 7.50 8.35
Calibre 20 . . . . . . . 7.30 8.00

Note: - Charge extra de 25 à 35o
les 100 livres pour lots brisés.

LA SOUDURE PLUS CHERE
Soudure, produits du plomb. - Des

avances sont en vigueur pour la sou-
dure. Ces hausses s'élèvent à environ
1 2c la ILb. La cause immédiate de
cette hausse c'est l'augmentation du
prix du ferblanc. Il n'y a pas de chan-
gement dans le prix des produits du
plomb, mais il faut prendre note qu'un
escompte de 10 pour cent sur les prix
cotés ici s'applique sur le tuyau de
plomb.

Nous cotons:

Tuyau de plomb . . . . . . . 0.12J
Rebuts de plomb . . . . ..-. 0.134
Courbes et trappes en plomb.

15%.
Plomb "wool", la lb. . . . . . 0.13
Plomb en feuilles, 3 à 3j la lb.,

pied carré, la lb. .- . . . 0.124
Plomb en feuilles, 4 à 8 lbs,

pied carré . . . . . . . . . 0.09
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Feuilles coupées, %c extra et
feuilles coupées à la dimen-
ston, lc par lb. extra.

Soudure, garantie, la lb. . . . 0.37
Soudure, strictement, la lb. . 0.32;
Soudure, commerciale, la lb. . 0.313
Soudure, wiping, la lb. . . . 0 29;
Soudure à broche (No 8)-

40-60 . . . . . . . . . . . . . 0.36
45-55 . . . . . . . . . . . . . 0.39
50-60 ............. 0.41Î

Zinc en feuilles, casks . 0.17
Zinc en lots brisés . . . . . . 0.18
LE FERBLANC EST PLUS CHER;

L'ANTIMOINE PLUS FORT.

Métaux en lingots. - Les prix pour
la semaine sont une avance sur le
ferblanc et un affermissement du
prix de l'antimoine, localement. En
général, le commerce est tranquille.

Cuivre. - Comme nous le disions,
la semaine dernière, il y a eu un ar-
rét dans le changement de prix et
aucune avance n'a été enregistrée. La
base ici reste à 27c et 28c la livre.

Ferblanc. - Bien que le marché
soit plutôt tranquille, le prix de Lon.
dres a de nouveau augmenté. En sym-
pathie avec cette hausse, les cota.
tions locales ont avancé à 60c et 62c
la livre.
' Plomb. - Les prix ont été mainte-
nus sur la base plus haute atteinte
récemment, mais les affaires ont été
tranquilles. Localement, il n'y a pas
de changement. Prix, 7%c la livre.

Antimoine. - Bien que les marchés
extérieurs soient plus tranquilles, les
prix se sont affermis un peu locale.
ment à lic la livre.

Aluminium. - Peu d'affaires ont
été faites sur la base de 35c la livre.

Fer en gueuse. - Les prix se sont
affermis aux Etats-Unis et l'on rap.
porte un commerce actif. Le prix lo-
cal peut monter, mais il est encore à
$48 la tonne.

LA PEINTURE

Les caractéristiques de la semaine
ont été une avance de 5c sur l'huile
de graine de lin et une autre de 15c à
28c le gallon sur la térébentine. Le
mouvement de l'huile est léger et il
n'y a pas de grosses ventes de téré-
bentine. Les prix vont tout probable-
ment monter par suite de la difficul-
té que l'on a à s'en procurer dans le
Sud. Le commerce de la peinture est
très satisfaisant et les perspectives
sont bonnes pour un commerce d'au-
tomne qui sera dans la moyenne.

UNE AVANCE DE 5c SUR L'HUILE
DE GRAINE DE LIN.

Huile de graine de lin. - Une
avance de 5c le gallon a été faite
cette semaine et la base est encore
nominale. Bien que la demande ne
soit pas considérable, l'huille se vend
assez bien. -Les marchands, en géné-
ral, commandent ce qu'il leur faut
pour les ventes immédiates, mais pas
plus.

La perspective est encore vers le
maintien des prix élevés et l'on ne
s'attend pas à des déclins. Les arri-
vages de graine sont très limités et
la base sur le lin de juillet a évolué
autour de $6.25, cette semaine.

Nous cotons:

Brute-
Gal. Imp.

1 à 4 barils ..... ..... 3.05
1 à 9 barils .. .. . ........

10 à 25 barils .. .. . ........
Bouillie-

1 à 4 barils ..... ..... 3.07\
5 à 9 barils...... .........

LA TEREBENTINE MONTE A $2.10
Térébentine. - Le prix de la téré-

bentine a encore monté. Elle est co-
tée cette semaine à $2.10. Cette avan-
ce est due à la rareté des approvi-
sionnements, et il n'est pas probable
que la situation s'améliore sous ce
rapport. Le marché d'outre-mer ab-
sorbe une grande partie des appro-
visionnements du sud et il faut
payer le prix si l'on veut avoir des
approvisionnements. La demande est
limitée.

Térébentine-
Gal. Imp.

De 1 à 4 barils ..... ..... 2.10
Par petits lots . . . . . . . . .

(Empaquetage extra)

LE MASTIC SE MAINTINT;
AVANCE IMMINENTE

Mastic. - Aucune avance n'a en-
core été faite sur le mastic, mais
comme le disait un manufacturier,
elle va se produire d'un moment à
l'autre. La fabrication du produit
avec le prix payé actuellement pour
l'huile, exige une hausse et l'on s'at-
tend à ce qu'elle se produise. En at-
tendant les prix suivants sont en vi-
gueur:

Nous cotons:
Mastic. Standard:

En barils . . . .
En % barils . . .
Par 100 livres . .
Par 25 livres . .
Par 12% livres
En bottes 3 et 5 lb
En bottes 2 et 3 lb
En caisses 100 lbs

Au-
des-
sous

5 1 de 1
tonnes tonne tonne

$5.00 $5.25 $5.60
. 5.15 5.40 5.75
. 5.85 6.10 6.45
. 6.10 6.35 6.70
. 6.35 6.60 6.95
s 8.10 8.35 8.70
s 8.60 8.85 9.20
. 7.15 7.40 7.75

LE BLANC DE PLOMB DANS
L'HUILE DANS UN MARCHE FORT

Blanc de plomb dans l'huile. - Un
ton très fort caractérise le marché
local. On parle d'avance dans les cer-
cles de la peinture et le ton du plomb
en saumon à l'extérieur et les mar-
chés locaux Indiquent que des avan-
ces seront faites dans un avenir très
rapproché. Le mouvement dans le
moment est léger, et cela a été une
des raisons pour le délai dans les

changements. Le prix du blanc de
plomb ordinaire est de $16.50 les 100
livres en lots de 5 tonnes; $16 en lot
d'une tonne et $16.35 en plus petites
quantités.

LE COMMERCE DE LA PEINTURE
MELANGEE A ETE ACTIF.

Peintures et spécialités. - Le mois
d'août n'est pas considéré un mois
actif pour la vente de la peinture et
des spécialités, mais cependent il y
a eu quand même un fort mouve-
ment - aussi considérable que celui
auquel l'on s'attendait, et pour cer-
taines lignes il a dépassé les atten-
tes. Le ton est ferme pour tous les
produits et les marchands vont pro-
bablement faire de belles affaires cet
automne, à en juger par les comman-
des et les rapports reçus.

PEINTURES

Alabastine.

Couleurs et blanc-en paquets 2½
livres, $9.50 les 100 livres, en paquets
de 5 livres, $9.00 les 100 livres, f.o.b.
Montréal.

Liquide-bronze.

Liquide-bronze, No 1 .. $1.50 $2.00
Huile de banane, gall. .. $3.60 $7.00

f.o.b. Montréal.

Bleu.

La livre ............ 0.11 0.12

Couleurs (sèches) la livre

Terre d'Ombre brute, No 1, tonne-
lets de 100 livres .. ... .. ... 0.09J

Terre d'Ombre pure, tonnelets de
100 livres-.-.-.-.- . .... 0.15

Terre d'Ombre brûlée, No 1, ton-
nelets de 100 livres .. .. .. .. 0.09J

Terre d'Ombre pure, tonnelets de
100 livres .............. 0.15

Terre de Sienne brute, No 1, ton-
nelets de 100 livres .. .. .. .. 0.09J

Terre de Sienne pure, tonnelets
de 100 livres ............ 0.15

Terre de Sienne brûlée, No 1, 100
livres ................ ..0.91

Terre de Sienne brûlée, pure, 100
livres ............ .. .15

Vert Imp. tonnelets de
100 livres . . . . . . . . . 0.17 0.19
Vert Chrome, pur... .. .. .,0.35
Chrome jaune .. .. ...... 0.25 0.41
Vert Brunswick, 100 livres. 0.12 0.14
Rouge Indien, Kegs 100 li.

vres .............. 0.15 0.20
Rouge Indien, No 1, Kegs

100 livres .. .. .. .. .. 0.06 0.10
Rouge Vénitien, brillant

supérieur .. .. .. .. .. 0.07 0.09
Rouge Vénitien, No 1 ........ 0.05
Noir fin, pur sec .. ........ 0.09
Ochre d'Or, 100 livres .. .. .. 0.12
Ochre blanche, 100 livres .. 0.05J 0.06
Ochre blanche, barils-. .. ... 0.03i
Ochre jaune, barils .. .. 0.06 0.104
Ochre français, barils .. .. .. 0.08
Ochre sapin, 100 livres .. 0.07 0.08
Rouge Super Magnetic ...... 0.03J
Vermillon-..-..-..-.-..-.. .. 0.40
Vermillon anglais-..-..-. ... 2.50

f.o.b. Montréal, Toronto.
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COULEURS A L'HUILE PURE

bottes d'une livre.

Rouge Vénitien.......0.23 0.30
Rouge Indien.........0.30
Jaune chrome, pur.......0.53
Ochre d'or, pur ....... 0.30 0.32
Ochre de sapin français, purO.25 0.28
Verts, pure..........0.38
Terres de Sienne........0.34
Terres d'Ombre.........0.34
Bleu Ultra-marin.......0.45 0.48
Bleu de Priasse.........1.00
Bleu de Chine.........1.00
Noir fin...........0.35
Noir Ivoire..........0.36
Noir de peintre d'enseigne

pur..........0.38 0.40
Noir de marine. 6 livres .. ..... 0.20

t.o.b. Montréal, Toronto.

Emalls (blancs) Gallon

Duralite...........$7. 47j
Albagloos..........

Colle.

Colle AIl-Round Brantford-
Caisse No 7, 50 pqts de 1 lb. $25.00
Caisse No 8, 100 pqts de % lb. 28.00
Caisse No 9, 200 pqts le 1,4 lb. 35.00

Vitre Simple Double
épais- épais-

Les 100 pieds seu.r seur
Au-dessus de 25 .. .$16.80 $22,90

26 à 34.......17.80 24.85
35 à 40.......18.35 26.40
41 à 50.......23. &0 30.00
51 à 60.......24.60 30.80
61 à 70.......26.50 32.70
71 à 80.......29.70 35.40
81 à 85..........45.45
86 à 90..........48.85
91 à'94..........49.80
95 à 100...........58.55
101ià 105.........65.35
106 à110...........73.10

Escompte à la caisse, 20 à 25%.
Escompte à la feuille, 5 à 10%.
Comptant, 2 pour cent.
f.o.b. Montréal, Toronto, London,

Hamilton.

Glaces Chaque

Glaces jusqu'à 1 pied......0.80
Glaces de 1 à 2 pieds.....0.90
Glaces de 2 à 3 pieds.....0.95
Glaces de 3 à 4 pieds ... 1.15
Glaces de 4 à 5 pieds.....1.35
Glaces de 7 à 10 pieds.....1.70
Glaces de 10 à 12 pieds .... ... 1.75
Glaces de 6 à 7 pieds .... .. 1.50
Glaces de 12 à 15 pieds.....1.85
Glaces de 15 à 25 pieds.....1.95
Glaces de 25 à 50 pieds.....2.15
Glaces de 50 à 75 pieds .... ... 2.20
Glaces de 75 à 90 pieds.....2.25
Glaces de 90 à 100 pieds... .. 2.30
Glaces de 100 à 120 pieds.....2.60
Glaces de 120 à 140 pieds.. .. .. 2.90
Glaces de 101 à 110 de largeur,

contenant pas plus de 100 pieds
chaque..........3. 00

Glaces de 111 à 120 de large, ne
contenant pas plus de 100 pieds
chaque...........3.40

Glaces de 101 à 110 de large, con-
tenant plus de 100 pieds, chaque3.-40

Glaces de 111 à 120 de large, con-
tenant plus de 100 pieds chaque .3.76
Escompte au commerce, 25 pour 100.
Livraison en ville 83 1-3 pour 100.

Cloue de vitriers.

Recouverts zinc, $1.45 les doute pa-
quets de 6 livres brut.

BLANC DE PLOMB

(Moulu dans l'huile)

Anchor, pur....
Crown Diamiod
Crown. pur ....
Ramsay, pur . ,
Green Seal ....
Moore, pur. . ..
Tiger, pur .. .. .
O. P. W. Dec., pur
Eléphant. véritable
Red Seal .. .. .
Decorators, pur
O. P. W. anglais

Montréal Toronto
$16.00

16.00
16.00
16.00
16.00
16.00
16.00
16.00
16.50
16.00
16.00
16.20

$16.35
16.35
16.35
16.35
16.35
16.35
16.35
16.35
16.85
16.35
16.35
16.55

BB. véritable plomb, moins d'une
tonne, $18.45, Torbnto; $18.15, Mont-
réal. Lots d'une tonne, moins 5%;
lots de 5 tonnes, moins 10%.

Vert de Paris

En barils, environ 600 Ibs
En kega de 250 lbs. .. .. .
En barillets, 50 et 100 lbs..
En barillets, 25 bs . .. .. .
En paquets de 1 lb., caisse de

100 Ibs.. .. .. .. .. ...
En paquets de % lb., caisse de

100 Ibs.. .. .. .. .. ...

Peintures préparées

Eléphant, blanche.....
Eléphant, couleurs.....
B-H Anglaise, blanche. ..
B-H Anglaise, couleurs. ..
B-H à plancher .. ......
B-H. plancher-vestibule
Minerve, blanche.....
Minerve, couleurs.....
Crown Diamond, blanche
Crown Diamond. couleurs. .
Crown Diamond, à plancher
B-H F'resconette, blanche
B-H Presconette, couleurs
bloqxe, couleurs, nuances
Moore, couleurs, blanches

0.48
0.48J
0.49
0.50

0.52

0.54

.4.95

.4.5

.5.05

.4.85

.4.00

.4.65
.. 4.90

.4.60

.4.38

.4.65
..4.00
..3.60
.3.50

..5.00

..4.80
Moore, peinture égyptienne, toutes

couleurs..........4.00
Moore, peinture de plancher .... 3.85

Moore, Sani-fiat .. .... ....... 3.75
Moore, Moorainel........
Jamieson's & Crowa Anchor ... 4.80
C.P.C. pure, blanche........6.05
C.P.C. pure, couleurs........5.55
0. P. W. marque Canada, blanche. .4.80
O.l>.W. marque Canada, couleurs.4.50
O.lP W. marque Canada, à plan-

cher...............3.75
O.l'.W. à mur, blanche......3.60
OA).W. à mur, couleurs.......3.60
Ramsay pure, blanche......4.90
Ranisay pure, couleurs......4.60
Martin-Senour, 100% blanche.. . .5.05
Martin-Senour, 100% couleurs . .4.80
Martin-Senour, Plorch paint ... 4.80
Martin-Senour, Newtone, blanche 3.60
Martin-Senour, peinture à plan-

cher.............4.00
Shierwiti-Willianis, blanche. .5.05
Sherwin-Williams, coulours ... 4.80
Sherwin.-Vlliis, à plancher. . .4.00
Flat Tone, blanche.......3.60
Fiat Tone, couleurs.......3.50
Lowe Bros., H. S., blancho . .5.05
Lowe Bros., H. S., couleurs . .4.80
Lowe Bros., Hard drying floor . .4,00
Mellotone, blanche.......3.95
Mellotone. couleurs.......3.60
Sanitone, blanche........3.60
Maple Leaf, blanche.......5.05
à aple Leat, couleurs......4.80
Maple Leat, à plancher.......4.00
Pearcy, préparées, blanches ... 4.25
Pearcy, préparées, couleurs ... 4.60

f.o.b. Montréal, Toronto.

Shellac.

Blanc pur, gaîl... .. .. .. .. 6.55
Orange pur, gall. .. .. .. .. 6.05

Si vous éprouvez quelque
embarras dans vos achats

CONSULTEZ

les Annonces du

PRIX COURANT

et écrivez aux annonceurs
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Ne dites ni Oui ni Non avant
D'avoir lu cette Brochurette

IL s'agit d'un système dont le but est d'augmen-ter la vente des étuis, des batteries et des
ampoules Eveready par une coopération

active et soutenue avec les marchands de produits
Eveready. Il ne vous en coûtera rien pour profiter
de ce système-vous n'avez qu'à penser à vos inté-
rète et à donner votre coopération, car autrement
vous ne pourrez profiter du succès de ce système

Le système comporte trois années de publicité
continuelle et de travail pour activer les ventes
durant tous les miois de l'année mais avec des
efforts redoublés aux saisons durant lesquelles les
ventes ont une tendance à diminuer.

C'est un système qui a pour but d'augmenter
con.stamment les ventes en persuadant ceux qui

emploient les Eveready Daylo par des moyens
sûrs et naturels en leur montrant plus de façons
d'employer les Daylos et en leur expliquant com-
ment obtenir un maximum de service et de satis-
faction dês Batteries Eveready Tungsten et des
lampes Eveready Mazda.

Vous pouvez adopter ce système maintenant ou
plus tard, mais les marchands qui s'en font les
adeptes à présent s'assurent une avance dès le
départ sur ceux qui hésitent.

Ecrivez-nous immédiatement pour avoir
la brochurette qui explique en détail le
système de 3 ans Eveready.

Canadian National Carbon Company
Limited
Dept 211

Toronto, Ontario

ear plan
En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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Bienvenue à Son Altesse Royale le Prince de Galles.

Son Altesse Royale le Prince de Galles tou-
chera la terre canadienne aujourd'hui même à Ha-
lifax et toute la population du Dominion s'apprête
à lui faire une réception enthousiaste' comme au
plus gracieux et au plus populaire des souverains.

La province de Québec ne manquera pas de

faire montre en la circonstance des qualités de
coeur et d'esprit qui sont le propre de la bonne
hôtesse et qui sont légendaires dans notre bonne
vieille province. Les maisons se pavoiseront, les
fenêtres se garniront de visages accueillants, les
bras s'agiteront pour souligner les hourras qui vo-
leront de lèvres en lèvres en hommage au jeune
prince qui vient nous visiter, porteur des voeux de
prospérité et des remerciements de l'Angleterre
victorieuse.

Et c'est avec un sentiment de respect mêlé de
joie que nous saluons l'arrivée du jeune prince de
Galles dont le passage parmi nous restera comme
un délicieux souvenir.

Ce jeune prince, qui est appelé à gouverner le
plus étendu des royaumes, a subi les dures épreuves
de la guerre qui l'ont rendu précocement homme et
pendant ces quatre dernières années, il s'est tenu en
rapport continuel avec les troupes anglaises et ca-
nadiennes, vivant avec elles l'existence des camps,
ne dédaignant pas de se montrer d'une camaraderie
courtoise dont l'impression a été on ne peut plus
favorable et a marqué d'un caractère savoureuse-
ment démocrate la figure de notre estimé Prince
de Galles.

Après avoir vu de ses yeux sur les champs de
bataille d'Europe la valeur de nos soldats, Il a voulu
venir se rendre compte parmi nous de leurs qualités
domestiques et tout officiel qu'il soit, son voyage
n'en sera pas moins documentaire et instructif pour
son esprit avide d'acquérir des connaissances éco-

VENDEZ LE TABAC A FUMER

YGREAT lEST

COURANT
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nomiques à même le peuple dont il est appelé tôt
ou tard à devenir le suzerain.

Nulle personnalité n'aura été reçue dans un
pays avec plus de sincère et franche affabilité que
le gracieux Prince de Galles, dont les traits sont
déjà connus de tous, popularisés qu'ils ont été par
la gravure et par les photographies (le guerre qui
l'ont représenté souvent parmi les troupes cana-
diennes en action. Sa haute silhouette élégante, sa
démarche dégagée et son air familier ne manquent
pas de créer le la sympathie à première vue, et
c'est avec les plus chaudes paroles de bienvenue
que les Canadiens-français salueront ce prince an-
glais qui parle notre langue avec une correction qui
ne peut manquer de nous être très flatteuse.

L'INCONSEQUENCE DE DEUX GRANDES
NATIONS

M. .John H. Gerrie, le rédacteur financier du
"Bulletin" de San Francisco qualifiait récemment
dans un article d"'inconséquentes" les deux grandes
nations que sont la Grande Bretagne et les Etats-
Unis. Et il s'expliquait ainsi:

"Qu'est-ce que vous en pensez? Vous ne le
croyez pas? Vous les croyez les nations les plus
éclairées ?

"Elles le sont et elles ne le sont pas
"Dans certaines choses oui! dans un de ses

points vitaux essentiels, non !
"Parce que la Grande Bretagne et les Etats-

Unis s'embarquent dans la plus colossale concur-
rence du monde avec de mauvais équipement !

"Elles veulent saisir le commerce du monde
avec les mauvais outils !

"Deux cent douze nations et pays font affaires
ensemble d'après le système métrique simple et pra-
tique et universellement compris.

"Deux nations veulent faire affaires avec les
212 autres d'après l'ancien système allemand, In-
commode et obscur.

"Ces deux nations surannées, en arrière des
temps sont la Grande Bretagne et les Etats-Unis !

"Et le système qu'ils emploient a été rejeté
comme sans valeur par l'Allemagne, il y a un siè-
cle!

"Les deux plus grandes nations du monde es-
sayent de faire des affaires avec-les rebuts de l'Al-
lemagne !

"C'est là sans aucun doute une manoeuvre de
l'Allemagne, qui a lié un poids aux roues du progrès
de ses deux grands adversaires commerciaux et qui
pendant ce temps volait à la conquête commerciale
du monde sur les ailes d'un système inventé par un
Anglais - James Watt, en 1783.

"Songez à l'ironie des choses: un Anglais don-
ne au monde le système décimal logique de mesure
que l'Allemagne adopte pour l'accélération formida-

ble de son sommerce et de son pouvoir d'enrichisse-
ment par milliards de dollars. En retour l'Allema-
gne laisse sur la terre de l'Anglais auquel elle doit
tout l'ancien système d'expression de quantité qui
est un terrible handicap pour la Grande Bretagne
dans ses entreprises mondiales.

"Mais le pire est ceci:
"Les Etats-Unis suivent servilement la Grande-

Bretagne dans ses poids et mesures et les garde
tandis que tout le reste du monde, sauf ces deux
pays, adopte le système décimal que tout le monde
comprend!

"C'est avec ce handicap formidable que les
Etats-Unis entrent dans le commerce mondial. Dans
toutes leurs transactions avec l'Orient, l'Océanie,
l'Amérique Latine et le reste du monde en outre des
possessions anglaises, ils devront faire affaires avec
deux sortes de mesures - le système métrique pour
satisfaire à leurs clients; le système allemand pour
se soumettre à l'obstination de leurs propres manu-
facturiers. Mais cette obstination est calculée coû-
ter à ces manufacturiers dix millions de dollars an-
nuellement en temps et commandes perdus.

LE MERITE AGRICOLE

Nous accusons réception d'une superbe bro-
churette portant ce titre et publiée par la Commis-
sion de l'Exposition Provinciale de Québec. On y
trouve de très jolies gravures qui constituent un
magnifique souvenir de la dernière exposition pro-
vinciale de 1918. La brochurette fait également
l'historique du seul ordre de chevalerie dans la pro-
vince, en Canada et en Amérique, et fondé en 1890
par l'honorable Honoré Mercier: "Le Mérite Agri-
cole". D'après la constitution de cet ordre tout cul-
tivateur laborieux, économe et progressif peut
prendre part aux concours institués périodique-
ment. Il doit posséder une terre d'au moins 60 ar-
pents en culture et avoir déjà obtenu des prix dans
des concours de comtés pour les terres les mieux
sultivées. Pou'r les fins du concours, la Province
est repartie en cinq grandes divisions et le concours
a lieu, chaque année, dans l'une de ces divisions, à
tour de rôle. Les juges ne doivent s'occuper que du
Mérite Agricole et du travail des concurrents. Le
lauréat de la Médaille d'Or (1918) du Mérite Agri-
cole a été M. Anselme Cabana, de St-Cuthbert.
comté de Berthier.

LES BONNES ROUTES AU JAPON.

Le mouvement des bonnes routes semble s'ac-
centuer au Japon et on fait rapport que la ville de
Tokio projette de dépenser plus de $1,000,000 très
prochainement pour le pavage des rues. Il semble
qu'il y ait là une bonne occasion pour les manufac-
turiers d'équipement et de matériel pour la cons-
truction des routes d'introduire leurs marchandises
sur le marché japonais.
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Les grands problèmes écono-
miques.

Dans quelles conditions s'opère la liquidation de nos
stocks de guerre. - Le rôle de la Commission
des Achats. - Intéressantes déclarations de Sir
Hormisdas Laporte.

Au nombre dles grands problèmes économiques
qui se posèrent à la signature de l'armistice, celui de
la liquidation de nos stocks <le guerre compte parmi
les plus importants. Pendant les cinq années que
se poursuivit notre effort militaire, nous avions ac-
cumulé des quantités considérables de matériel de
toute sorte. On conçoit que la paix étant faite, ces
amoncellements formidables de marchandises ces-
saient d'être utiles et devenaient une charge. Le
gouvernement dût en passer le prix de revient aux
profits et pertes et s'efforcer à les liquider dans les
meille'ures conditions. Là encore le problème était
difficile à résoudre, car il fallait éviter de provoquer
par des offres en avalanche l'avilissement des prix,
il fallait surtout éviter de provoquer une crise indus-
trielle et commerciale qui eut aggravé la difficulté
de la remise au point de notre machine économique,
le passage du pied de guerre au pied de paix.

Comment s'est effectuée cette liquidation et
quel en fut pour le pays le pourcent de perte? Nous
sommes allés le demander à Sir Hormisdas Laporte,
qui était sans conteste la personnalité la mieux pla-
cée pour apporter à la curiosité professionnelle du
reporter du "Prix Courant" les précisions indispen-
sables. La chose, toutefois, n'allait pas sans diffi-
culté, car il est connu que l'ancien maire de Mont-
réal est de ceux qui aiment mieux agir que parler.
Il estime, et peut-être n'a-t-il pas tout à fait tort,
que le sens de ses actes se dégage, net et précis, et
en aucun cas ne peut prêter à double interprétation.

Dans la haute situation qu'il occupe, Sir Hor-
nisdas Laporte est resté fidèle à lui-même, comme

il le restera jusqu'à la fin de sa carrière, déjà longue
et très belle. Il est de ceux qui placent l'intérêt pu-
blic plus haut que le leur, il est de ces hommes qui
consacrent à la chose publique le meilleur d'eux-
mêmes et dont on devrait apprendre les noms à la
jeunesse, pour lui en apprendre le respect.

-Je préside depuis 1917 aux travaux de cette
Commission des Achats de Guerre, dont je fis partie
(lès 1915 et qui a pris en 1918 la responsabilité de
tous les achats du gouvernement. Pour vous don-
ner une idée exacte de l'importance de sa tâche, je
vous dirai que le ministre des Finances ou celui de
lAgriculture n'achète pas même une plume-réser-
voir: il nous la demande et nous l'achetons pour lui.
Or, pendant la guerre, il nous fallut pourvoir aux
besoins de toutes sortes d'une armée de cinq cent
Mille hommes. Il nous fallut commander longtemps
a l'avance le matériel de guerre et aussi la laine en

Australie, puisqu'il faut environ un an pour qu'elle
arrive aux magasins militaires sous couleur d'uni-
forme. Lorsque l'armistice fut signé nous fûmes,
sinon pris par surprise, du moins surpris en plein
effort de guerre, c'est-à-dire en plein effort d'accu-
nulation de matériel. Il nous fallut alors envisager
la liquidation <le ces stocks et aussi le renversement
(le l'énorme machinerie que nous avions progressi-
venent mise en marche. Il fallait éviter ici même
une crise, il fallait permettre à nos usines <le conti-
nuer à marcher en attendant que les commandes
normales du temps (le paix remplacent les comman-
(les anormales du temps le guerre. Il fallait aussi
songer à éviter au gouvernement une perte qui eut
alourdi encore le fardeau déjà si lourd <le la guerre.

-Nous avons d'abord annulé les contrats en
cours en prenant comme principe que personne
n'en devait tirer bénéfice. Nos annulations en
moyenne ont été conclues et acceptées à l'amiable
sur versement d'un dédit de dix pour cent. Je si-
gnale que ces annulations n'ont entraîné aucun
procès et que chacun s'est tenu pour satisfait.

-Nous avons offert nos marchandises au prix
coûtant, d'abord aux institutions ' canadiennes de
bienfaisance, ensuite aux marchands canadiens et
aux gouvernements alliés. Nos prix constituaient
pour l'acheteur un avantage très certain et la liqui-
dation de cette manière s'opère sans perte.

-Je dois dire que jamais il n'a été fait de pres-
sion auprès de la Commission de la part du gouver-
nement et que jamais celle-ci n'a pris en considéra-
tion la nationalité de ses fournisseurs. Je dois ce-
pendant ajouter, et ce m'est une satisfaction pro-
fonde, qu'étant traités sans faveur mais aussi sans
injustice, les produits de la province de Qqébec nous
ont été offerts dans d'aussi bonnes conditions que
ceux des autres provinces. D'où il suit que nous
avons acheté dans la province de Québec autant que
dans les autres, ce qui prouve que nos agriculteurs
et nos industriels ne sont inférieurs en rien à ceux
des autres provinces.

-Je dois dire enfin que les membres de la
Commission d'Achat n'étaient pas rémunérés et ne
le sont pas encore. Ils le seront vraisemblablement
à l'automne et alors, ajoute Sir Hormisdas Laporte
en souriant, j'en profiterai pour me retirer. J'ai
consenti à négliger mes affaires pour m'occuper de
celles du pays, j'ai consenti à rendre au Canada un
service, à faire ma part dans l'effort de tous vers la
victoire, mais du moment où le gouvernement a be-
soin d'un fonctionnaire, je m'en vais.

-En d'autres termes, interrompit le reporter
du "Prix Courant", tant qu'il s'est agi de travailler
pour rien, de vous consacrer au pays en négligeant
vos propres affaires, vous ne demandiez pas mieux,
mais dès qu'on offre de rémunérer vos services
vous n'en voulez plus. C'est tout à fait dans votre
caractère et cela vaut qu'on le signale, car c'est
plutôt rare.
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Un coup d'oeil sur le magasin de quincaillerie.

Les daines deviennent <le forts acheteurs de
quincaillerie, la chose ne fait aucun doute. C'est
la femme moderne qui dicte la plupart des achats
pour ne pas dire le gros des achats, et l'un des gé-
rants d'un important magasin (le quincaillerie <le
Québec déclarait récemment que parmi la clientèle
celle (le la femme comptait pour beaucoupl dans le
chiffre d'affaires annuel. D'une façon générale la
clientèle (le la femme est profitable.

En faisant ses remarques sur l'importance du
commerce dont la femme fait bénéficier le magasin,
le gérant en question <lisait: Nous apportons une
attention particulière à cette sorte de commerce et
nos ventes sont faites en grande partie à des fem-
nies, dans la proportion probable de 50 pour cent.
Questionné sur le caractère des marchandises que
la femme achetait généralement, il ajoutait: Elles
nous demandent même des articles qu'aucun ma-
gasin de quincaillerie n'a jamais tenu. Elles sem-
blent se figurer que le magasin de quincaillerie tient
tous les articles et il n'y a pas de limite à ce qu'elle
y demande.

C'est en partant de cette idée que ce magasin
a fait son succès. Il ne rebute jamais une femme,
mais répond à ses désirs et si les marchandises par-
ticulières qu'elle demande ne sont pas en stock, Il
s'arrange pour les lui procurer. Ce système qu'il
emploie est basé sur le service et en faisant des fa-
veurs aux dames quand l'occasion s'en présente il
s'assure son retour fréquent.

Récemment une démonstration d'articles en
aluminum fut faite par un représentant envoyé par
le manufacturier. Cette démonstration fut un grand
succès, contribuant dans une large mesure au dé-
veloppement général de la vente des articles de mé-
nage.

Au point de vue des ventes, les ustensiles de
cuisine en aluminum ont beaucoup augmenté de-
puis le début de la guerre, La saison en est la diffi-
culté de se procurer des stocks suffisants d'articles
émaillés de bonne qualité.

Il y eut aussi une demande croissante pour les
articles légers et attrayants dont la construction est
propre et pratique. On estime que cette ligne a vu
ses ventes augmenter de 50%.

Le point important dans un magasin de quin-
caillerie est d'avoir de bons vendeurs. Ils doivent
parler les deux laigues et être qualifiés pour servir
le client et répondre à ses désirs. Un service cour-
tois et soutenu est essentiel de la part de chacun
d'eux. Si l'on prend un homme nouveau, Il faut
l'éduquer et le mettre au courant le plus souvent.

Les peintures mélangées et les spécialités de
peintures sont des articles de quincaillerie de grosse

vente et il y a toujours une chance d'intéresser les
femmes dans les vernis et émails nécessaires pour
la maison. Cela implique aussi la vente de brosses,
et d'un certain nombre d'autres articles du ressort
du département le peinture. Il est le bonne politi-
que d'avoir en magasin une bonne variété de ces
articles.

La ville le Quéhec, <lisait notre confident. aime
le sport. Témoin le fait <le la vente chaque année
par le magasin dont nous parlons de 300 à 350 ra-
quettes <le tennis. Ces raquettes sont de bonne fa-
brication et elles laissent une excellente marge de
profits. Quant aux balles le tennis les ventes se
comptent par centaines. Pendant les années de
guerre, il a été difficile de se procurer ces articles
en quantités suffisantes pour la demande.

La coutellerie, au dépit de son prix élevé, a
continué à bien se vendre.

S'il est ici une ligne de marchandises qui sort
parfaite disait le gérant dont nous faisons mention,
en désignant son magasin, c'est celle de la quincail-
lerie de rayon et de construction. Cette dernière
ligne est particulièrement en évidence et nous pou-
vons en être fier. La variété en est considérable et
pleinement justifiée.

Il y a eu une bonne demande pour les dessins
anglais pour les sets de porte. Il y en a de fort coû-
teux, mais on n'hésite pas cependant à les acheter
même aux prix atteints depuis que les matériaux
ont commencé leur mouvement de hausse. De fait
malgré les prix élevés, c'est encore les meilleurs
que les gens préfèrent.

De grosses affaires sont faite directement avec
les entrepreneurs de construction, et comme Qué-
bec a érigé beaucoup d'églises, d'écoles, etc., on n'a
pu se plaindre d'une baisse des ventes dans ce dé-
partement. De fait, les affaires en quincaillerie de
construction se sont bien maintenues et elles se-
ront encore meilleures, espère-t-on à présent, pen-
dant la période de reconstruction.

Les bûches à gaz et les tisonniers sont de bons
articles de vente quand il y a une maison en cons-
truction, mais leur débit a été un peut réduit depuis
quelque temps.

Le magasin de Québec en question a deux jo-
lies vitrines d'étalage qui sont judicieusement em-
ployées pour indiquer qu'un beau stock y est à l'in-
térieur. Elles sont fréquemment garnies. Dès avril,
la quincaillerie de construction y est mise en éviden-
ce, l'idée étant de faire l'arrangement de ces vitri-
nes en temps opportun ou un peu avant que le temps
des besoins soit arrivé. Les différentes lignes tenues
en magasin sont disposées avec goût dans les vi-
trines de pair avec un magnifique arrangement à
l'intérieur du magasin, ce qui donne l'impression
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un stock bien complet avec variété imposante dans
1. plupart des lignes.

Les journaux quotidiens sont employés par la
maison qui a pour habitude d'annoncer une ligne
à la fois dans sa publicité. Si la quincaillerie de
construction fait l'objet de l'annonce, elle est seule à
y figurer; si les ustensiles de cuisine et les glacières
sont le point capital de la publicité du moment, les
avantages possédés par ces articles font seuls l'ob-
jet (le ces annonces.

CE QUE FONT LES MARCHANDS DE
QUINCAILLERIE.

Comment les détaillants présentent au public ache-
teur les lignes de saison. - Beaucoup de mar-
chands mettent en vedette les articles électri-
ques, spécialement les poêles, les rôtisseurs et
les éventails.

Un magasin de quincaillerie dans une annonce
sur double colonne arrangée de façon attrayante
met en évidence un poêle électrique. Un cliché (le
ce poêle y figure et la matière se lit comme suit: Ce
petit poêle électrique commode (en gros caractè-
res) est exactement ce qu'il faut pour les temps
chauds. Nous l'avons en trois finis à $3.75, $4.25
et $5.00 (le prix est également inscrit en gros carac-
tères).

En-dessous de ceci des poêles à l'huile de char-
bon sont énumérés et ensuite vient en caractères
gras: "Vente spéciale de fers électriques - la haute
qualité en est garantie sous tous rapports - prix
régulier $5.50, prix de vente, $4.00. Il n'en reste
que quelques-uns. Nous avons aussi toutes les li-
gnes de saison telles que glacières, appareils pour
crême à la glace, éventails électriques,, portes et fe-
nêtres, etc., à des prix modestes."

Un autre magasin, sous l'en-tête "Articles d'été"
montre une illustration de jolis hamacs et les énu-
mère comme suit: hamacs-couchettes, complets
$30.00; baldaquin $6.50; armature $7.50; couchette
seulement $17.00; hamacs de $3.75 à $10.00; chai-
ses de jardins de $1.50 à $2.75; chaises de camp à
$1.50, $2.00 et $2.75. Tous ces prix sont indiqués
en' gros caractères et au bas de l'annonce les nu-
méros de téléphone de la maison sont donnés en
caractères voyants.

Dans une annonce sur trois colonnes de huit
Pouces de haut, un marchand de quincaillerie an-
lionce les poêles à l'huile de charbon. Sous d'en-tête
eln gros caractères: "Suivez les progrès du temps",

dit: "Autrefois nous faisions tous usage chaque-
Jour du fourneau à cooke, en dépit de la chaleur
qu'il dégageait. Les temps ont changé à présent et
hes milliers de gens emploient l'huile de charbon
Pour la cuisine, spécialement dans les temps chauds.
Itappelez-vous qu'il ii'est pas difficile à expérimen-
ter et que ce sera un plaisir pour vous que de vous

en servir." Dans une autre partie de cette annonce,
un cliché est montré d'une tondeuse à gazon et quel-
ques mots descriptifs sont donnés relatifs aux lignes
que tient la maison. Des sections sont aussi dé-
vouées aux nets à portes et à fenêtres et aux lessi-
veuses.

Une maison de quincaillerie attire l'attention
sur ses glacières par une annonce sur six pouces
double colonne, ayant une illustration de deux pou-
ces montrant une femme plaçant un poulet rôti
dans la glacière. En fait de matière à lire l'annonce
se lit comme suit: "Glacières lavables d'une seu-
le pièce. Elles sont doublées partout d'une couche
(le porcelaine pure, (le sorte qu'il n'y a pas de cre-
vasses pour l'accumulation (le la poussière. Facile
à conserver blanches et sanitaires, largeur trois
pieds, hauteur quatre pieds. En riche chêne or avec
garnitures en nickel, $90.00, unique sur le marché.
D'autres glacières pour usage ménager à $14.00,
$16.00 et $20.00, ainsi que l' "Iml)erial" doublée d'é-
mail blanc pur à $42.00."

Dans une annonce sur double colonne, un ma-
gasin annonce (tes grilles électriques et montre l'il-
lustration de l'une d'elles. Sous l'en-tête "Grilles
électriques" en gros caractères, on lit: "Pour bouil-
lir, frire, étuver et rôtir; cuire un plat pour une ou
deux personnes sur la table même. Quatre degrés
de chaleur et arrangement unique de serpentin qui
sus et dessous se fait en même temps. Des milliers
de ces grilles donnent un service satisfaisant. Frais
minimes d'opération. Complète avec six pieds de
corde et connection $11.00" (Le prix est Indiqué
de façon très apparente en caractère de 1-'t de pouce.

LA CHAMPION SPARK PLUG COMPANY FIXE
SA PRODUCTION A 35,000,000.

Toledo, Ohio. - La Champion Spark Plug
Company, de Toledo, a dressé le programme de sa
production pour 1919. Son intention est de briser
tous les records antérieurs, annonce le président,
R. A. Stranahan.

Le programme comporte la fabrication de 35,-
000,000 de bougies d'allumage, soit 10,000,000 de
plus qu'en 1918 et 11,000,000 de plus qu'en 1917,
qui avait été la plus remarquable année dans l'his-
toire de la compagnie. Avec cette augmentation de
production, la compagnie continuera à mettre sur
le marché 65 pour cent de toutes les bougies d'al-
lumage fabriquées aux Etats-Unis.

Pour arriver à cette augmentation de produc-
tion, la compagnie a agrandi ses fabriques et elle a
fait des additions à son outillage. Des plans sont
actuellement en préparation pour d'autres addi-
tions.

La Champion Spark Plug Company, une firme
de $5,000,000, emploie approximativement 700 em-
ployés à son usine principale de Toledo et 750 à son
usine d'isolateurs à Détroit.
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UNE INSTITUTION D'EDUCATION COMMER-
CIALE HAUTEMENT APPRECIEE

Voici comment le représentant de l' "Action
Catholique", dans ce village (Lyster fait partie de
Ste-Anastasie), apprécie l'installation'de cette mai-
son d'éducation à cet endroit :

Ste-Anastasie, 1. - Dans mes dernières chro-
niques j'annonçais l'installation dans notre paroisse
de l'Ecole Commerciale Pratique, autrement connue
sous le nom de Ecole Lalime. La réouverture des
classes à cette école a eu lieu le 15 juillet. Déjà plus
de soixante-quinze élèves suivent les cours. L'arri-
vée ici de cette maison d'éducation est plus qu'un
évènement paroissial; aussi je me propose bien d'en
causer un peu plus longuement. Mais que le lecteur
soit bien convaincu de suite que ce que j'en dirai
n'est pas une réclame à tant le pouce carré; totale-
ment indépendant de cette école, j'en parle dans
l'unique but de la faire connaître et, par voie de
conséquence à le faire mieux apprécier; ce sera le
moyen d'y attirer de nouveaux élèves et ainsi de
faire progresser notre paroisse.

Q'ýtte école, fondée depuis vingt ans par son
directeur actuel, M. B. Lalime, à St-Hyacinthe a été
transportée ici à la fin de juin dernier. Elle est logée
dans l'ancienne résidence de M. D. H. Pennington
à la gare de Lyster.

D'aucuns sembleront s'étonner de voir que la
maison a laissé la jolie ville de St-Hyacinthe pour
venir ici en pleine campagne. Mais à ceci il y a une
grande raison. M. le Directeur avait longtemps
constaté les difficultés énormes de la surveillance
de ses élèves dans la ville, où, là comme ailleurs,
les dangers étaient nombreux : théâtres, vues ani-
mées, salles de pool et buvettes. Aussi sa décision
était-elle fermement arrêtée depuis quelque temps
de profiter de la première occasion avantageuse
pour déménager dans un endroit qui offrirait les mê-
mes facilités d'accès, et qui serait encore à l'abri
des dangers des villes. L'épidémie de grippe de l'au-
tomne dernier, en même temps qu'elle forçait le
Directeur à suspendre ses classes temporairement,
lui a donné l'occasion de prendre quelques heures
de repos et de faire une revue du passé et de son-
der l'avenir. Une rencontre imprévue, ajoutons pro-
videntielle, avec M. le curé Houde, a été le chainon
qui a relié le passé à l'avenir. D'une conversation
accidentelle est sorti le fait présent du déménage-
ment à Lyster Station. En même temps que M. le
Directeur se décidait à se transporter ici, il était
convenu 'qu'à l'avenir il se limiterait à l'enseigne-
ment des garçons; tout au plus, plus tard les jeunes
fIlles pourraient-elles être admises à des cours qui
seraient donnés au couvent. Il était aussi entendu
qu'ici il y aurait une chapelle attenante à la maison

et un chapelain résidant qui aurait la direction spi-
rituelle des élèves. Du coup, c'était faire tomber à
néant deux objections qui avaient été formulées
contre cette institution.

Cette école, encore peu connue dans la région
de Québec, a un passé qui lui fait honneur. Elle a
déjà formé nombre d'élèves qui occupent aujour-
d'hui dans le commerce, la finance ou l'industrie
des positions de tout premier ordre. Le cours qu'on
y donne a un caractère spécial et pratique: il se dis-
tingue par sa brièveté; elle prépare rapidement des
jeunes gens à la carrière des affaires. Elles ne vient
nullement en conflit avec les classes commerciales
fondées partout dans le pays pas plus que l'oeuvre
de M. l'abbé J. Bernier, à St-Victor ne vient en con-
flit avec les collèges classiques. Elle s'adresse à la
classe de jeunes gens qui n'ont pas eu l'avantage,
pour diverses raisons, de fréquenter les collèges
commerciaux ou les écoles des Frères, tout comme
l'oeuvre des Vocations Tardives de M. Bernier s'a-
dresse à ceux qui n'ont pas eu l'avantage de suivre
les cours classiques dans l'une quelconque de nos
maisons d'enseignement secondaire. Elle s'adresse
encore et devra s'adresser plus encore dans l'avenir
à la classe des fils de cultivateurs, non pour les dé-
tourner de la terre, mais pour en faire des agricul-
teurs ayant un certain bagage de connaissances
dans les affaires. Qui osera nier qu'un cultivateur,
possédant d'une manière convenable le français et
l'anglais, l'arithmétique et la comptabilité, sera in-
férieur à son voisin incapable de signer son nom
et de lire le journal d'agriculture. N'est-il pas per-
mis de dire qu'il lui sera supérieur à de certains
points de vue ? Eh bien, cette école permet de don-
ner à ces jeunes gens en quelques mois un certain
degré de ces connaissances, moyennant des débour-
sés en somme assez minimes.

M. le Directeur s'est entouré d'un personnel
compétent qui l'aide dans son enseignement. Il faut
ajouter pour rester dans le vrai et dans le juste, que
M. le Directeur est d'une grande sévérité pour la
conduite des élèves et que les deux conditions es-
sentielles pour qu'un élève suive les cours de son
école ce sont: une conduite irréprochable et l'achar-
nement au travail. Tout élève qui ne se soumet pas
à ces conditions est impitoyablement renvoyé de
l'école. Ce qui aidera dans l'avenir au bon renom
de l'école, c'est l'arrivée en août d'un chapelain ré-
sidant. C'est dire que les élèves auront la messe
chaque matin et prière chaque soir, en même temps
que l'enseignement de la doctrine catholique dans
les sermons du dimanche.

Brillant succès et longue vie à l'Ecole Commer-
ciale Pratique Lalime.

N.-B.--Toute personne qui voudrait s'intéres-
ser à cette Ecole pourra s'adresser à son Directeur
ou à M. le Curé Houde et un prospectus lui sera en-
voyé avec plaisir.
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LA PEINTUR
Depuis dix ou vingt ans, on a vu s'opérer des

changements radicaux dans la nature de plusieurs
produits que ceux d'un autre âge avaient accoutu-
nié de considérer comme fixes et immuables, chan-
gements de toute importance pour la civilisation.
Ceci est vrai de l'acier de construction et des outils,
du cuir, de la gazoline et de plusieurs autres subs-
tances employées dans les arts. Quelques-uns des
changements que l'on vient de mentionner ont été
déterminés par la difficulté croissante où l'on se
trouvait de se procurer un approvisionnement adé-
quat de matières premières pour fins de fabrication.
D'autres changements sont sans doute nés du désir
de produire à bon marché, soit pour arriver ainsi à
accumuler de plus grands profits, soit encore pour
créer de vastes débouchés, du fait de cette diminu-
tion dans les prix. On ne peut nier, cependant,
qu'une grande partie des changements signalés a
été la conséquence d'améliorations réelles dans le
produit fini, ou l'adoption particulière de certaines
variétés de ce produit pour des fins définies.

Aucun produit en particulier ne démontre peut-
être mieux ce point que la peinture. Bien que le
carbonate de plomb demeure l'élément le plus ca-
ractéristique de la peinture, il ne s'ensuit pas que,
pour toutes les fins auxquelles sert la peinture, une
couleur de plomb soit la meilleure. Les peintures
sont maintenant fabriquées en tenant compte de
l'usage qu'on veut en faire. Il en résulte que tout
étalonnage de peintures qui visera à être juste et
raisonnable, devra prendre ce fait en considération.
Une peinture n'offre pas nécessairement un carac-
tère frauduleux parce qu'elle n'est pas à base de
plomb. Il y aura fraude cependant si la peinture en
question n'est pas représentée pour ce qu'elle est
véritablement, ou pour ce qu'elle est censée accom-
plir.

Nous donnons ci-dessous des extraits du rap-
port sur la peinture blanche telle que trouvée dans
le commerce canadien en l'année 1918. Toute l'in-
vestigation relative à ce produit a été dirigée par
M. S. J. Cook, du personnel du Laboratoire du Mi-
nistère du Commerce d'Ottawa et nous sommes
persuadés que ces lignes seront lues avec intérêt et
profit.

En tout 93 échantillons ont été achetés et en-
voyés au laboratoire fédéral pour y être analysés.
Dans plusieurs cas les échantillons ont été préle-
vés par les inspecteurs aux entrepôts même des fa-
bricants. D'autre fois, les échantillons ont été ob-
tenus chez des détaillants. Dans tout le travail en-
couru durant 'e présent prélèvement, les fabricants
ont fait preuve des plus heureuses dispositions pour
nous prêter leur bienveillant concours. Une firme
en particulier nous a transmis les copies des formu-
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les servant à la préparation de ses diverses peintu-
res. Il n'a pas été sans intérêt de constater que l'a-
nalyse effectuée ici correspondait très intimement
avec les données transmises.

Les 93 échantillons prélevés représentent bien
les produits fabriqués par les établissements dési-
gnés dans la classification suivante, classification
qui indique le nombre d'échantillons analysés et se
rapportant aux marchandises de chaque firme, de
même que le nombre de variétés ou marques qui se
trouvent ainsi représentées.

Etablisse-
ment ou firme.

Nombre
d'échantillons.

British Amer. Paint Co. . .
Brandram-Henderson Co. .
Canada Paint Co. . . . . .
Canadian Oil Co. . . . . .
T. Eaton Co.. . . . . . .
Farquhar & Gill . . . . . .
Ludger Gravel. . . . . . .
Inperial Varnish and Color

Co... .... . .....
R. C. Jamieson & Co.
J. W. Jamieson & Co.
Lowe Bros. . . . . . . . .
Mt. Royal Color and Var-

nish Co. . . . . . . . . .
Martin-Senour Co. . . . . .
McArthur-Irwin Co.....
Benj. Moore & Co. . . . . .
"Nag" Paint Co. . . . . . .
Ottawa Paint Works . . . .
Sanderson Pearcy & Co. . .
A. Ramsay & Sons . . . .
The Stane & Co. . . . . .
The Rob. Simpson Co. . .
The Standard Paint and

Varnish Co.......
G. F. Stephens Co.....
Sherwin-Williams Co.

Nombre de
marques ou

variétés.

1
5
3
1
5
1
2)

2
9
2
2

On croit que les 73 marques ou variétés diffé-
rentes représentées dans le présent prélèvement,
comprennent à peu près toutes les marques ou va-
riétés de peinture blanche offerte en quantité ap-
préciable dans le commerce canadien. Ces pein-
tures ont été vendues sous diverses étiquettes, mais
elles peuvent toutes être classées sous les titres gé-
néraux qui suivent:
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Blanc d'extérieur . . . . . . . . 28 échantillons.
Blanc d'intérieur . . . . . . . . 24 "
Blanc mat . . . . . . . . . . . . 7 "
Blanc . . . . . . . . . . . . . . 34 "

Total . . . . . . . . . .. 93 "
D'après le nombre de marques ou variétés con-

tenues dans le tableau ci-dessus, on se rendra faci-
lement compte que quelques établissements ne fa-
briquent qu'une ou deux sortes de peinture blan-
che, alors que d'autres maisons mettent en vente
un grand nombre de peintures, qui ne diffèrent bien
souvent que très peu dans leur composition. Les
peintures blanches destinées à un usage extérieur
sont, pour la plupart, constituées d'ingrédients dif-
férents de ceux qui servent à la préparation des
peintures blanches d'intérieur. Les peintures d'é-
mail ou lustrées sont également différentes. Plu-
sieurs établissements ne fabriquent que deux qua-
lités de peinture: leur peinture-type ou normale, et
un produit meilleur marché. Les grands fabricants
tendent à éliminer la multiplicité des marques, et
ils s'efforcent de vendre leurs produits principaux
en établissant bien leurs mérites.

L'intention première du Ministère, en commen-
çant une investigation sur le sujet qui nous occupe,
était de trouver jusqu'à quel point les mots "pure"
ou "authentique" étaient appliqués à la peinture
blanche mélangée. D'après la "Loi des falsifica-
tions", c'est une offense de vendre ou d'offrir en
vente tout blanc de plomb qui est étiqueté pur ou
authentique et qui, en même temps, ne possède pas
une composition conforme aux étalons ou types de
qualité insérés dans l'Annexe où se trouve décrit le
blanc de plomb.

Durant plusieurs années, on admettait qu'une
bonne peinture blanche était constituée par du
blanc de plomb broyé dans de l'huile de lin, et
éclairci jusqu'à consistance convenable pour qu'on
puisse appliquer cette peinture avec un pinceau en
y ajoutant un peu d'huile de lin et de térébenthine.
Il n'existe plus aujourd'hui de peinture blanche, mé-
langée et prête à être employée, qui soit préparée
de la sorte. Il semble que pour la plupart des fins
auxquelles on destine la peinture, aucune couleur
unique n'est considérée comme étant aussi bonne
qu'un mélange. On est donc d'avis que la combi-
naison intelligente des couleurs produit les meil-
leurs résultats. Cependant, il ne manque pas d'être
vrai que le blanc de plomb, la plus ancienne de nos
couleurs,.et la seule qui ait été connue et employée
durant des milliers d'années, constitue encore la
couleur basique prédominante et celle dont l'usage
est le plus en honneur. Comme première couche
sur du bois, et particulièrement lorsqu'il contient
plus d'huile qu'il en faudrait normalement, le blanc
de plomb (ou carbonate de plomb ou blanc de cé-
ruse) ne peut être surpassé.

Les termes "blanc de plomb" et "blanc de cé-
ruse", tels qu'employés ici, signifient le "carbonate
basique de plomb" et correspondent de bien près à
la formule 2PbCO3Pb(HO)2.

C'est là le blanc de plomb défini dans la "Loi
des falsifications" et le seul qui devrait être reconnu
sous ce nom. Dans le prélèvement actuel il se pré-
sente au moins un cas où le nom "blanc de plomb"
est employé pour décrire un produit saturnin subli-
mé, ordinairement connu sous le nom de sulfate
basique çle plomb, lequel sulfate a été adopté et em-
ployé depuis quelques années comme couleur pos-
sédant des qualités vraiment précieuses. La coni-
position de ce produit est assez uniformément:

Sulfate de plomb . . . . . . . 75%
Oxyde de plomb . . . . . . . 20%
Oxyde de zinc . . . . . . . . 5/

Il ne devrait pas exister de confusion termino-
logique comme celle que l'on vient d'indiquer, et
toute législation qui pourrait être proposée comme
résultat de la présente investigation, devrait pren-
dre connaissance des variabilités de terminologie.
Actuellement, l'usage du terme tel qu'indiqué ici
est illégal et devrait demeurer tel. Mais on ne de-
vrait pas défendre à un fabricant l'usage d'une cou-
leur éprouvée parce qu'aucune disposition n'a été
établie pour sa description. Comme suggestion of-
ferte dans le but de faire disparaître les doutes exis-
tants, et de définir légalement les diverses couleurs
saturnines, la sitation suivante, empruntée à la cir-
culaire No 42 de l'Association des fabricants de
peinture des Etats-Unis, est fournie: "Les défini-
tions et la nomenclature ci-jointes ont été prépa-
rées par le Bureau d'Education, en réponse à la de-
mande qu'on avait faite d'une nomenclature-type
et autorisée, nomenclature qui, au besoin, devait
servir pour tout ce qui concernait les formules, éti-
quettes, devis, etc. Ces définitions et cette nomen-
clature serviraient, par exemple, à dénommer les
diverses variétés de blanc de plomb, et l'on pour-
rait recommander que tous les types de carbonate
basique soient désignés comme "carbonate basique
de plomb", de même que toutes les variétés à base
de sulfate soient appelées: "sulfate basique de
plomb".

Une adoption générale de cette nomenclature
aura pour effet d'éliminer la confusion existante et
de remplacer une telle défectuosité par l'emploi de
termes définis, applicables à des produits définis.

Cette nomenclature a été recommandée à l'As-
sociation au mois d'octobre 1915. Elle a été sou-
mise aux membres par voie de suffrage postal, puis
revisée d'après les suggestions faites par les mem-
bres, pour être enfin adoptée unanimement à l'as-
semblée annuelle du 17 novembre 1916.
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Nomenclature proposée pour les matières brutes
importantes employées dans la peinture.

Titre fourni par le fabricant, ou
i ointnations commerciales

ordinairement emi-
ployées.

(ialne de pilornb . . . . . . . .
i i.0mi> corrodé.. . . . . . ..
llan e (le plomb corrodé . . . .
'arbonate basique de plomb . .
arbonate de plomb . . . . . .
'arbonate basique, ou blanc de
îlom b . . . . . . . . . . ..

Hltr rate de plomb . . . . . . .
Hy>drocarbonate <le plomb . . .
Carbonate de plomb . . . . . .
1 arbonate de blanc de plomb . .

Blanc le plomb . . . . . . . . .
Blanc sublimé . . . . . ....
Bilanc de plomb sublimé .
Sulfate basique, ou blanc de

plomb. . ..........
Sulfate de plomb*........
Sulfate basique de plomb . . . .

Nomrien-'0a ure
suggérée.

Carbonate I
basique de

plomb.

Sulfate
basique de

plomb.

1G
se
lt
fi
te
tr
<('
ni
re
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de
p
ra

Le grand concurrent du blanc d
l'oxyde de zinc dont l'usage, dans les pei
quées aux Etats-Unis, est devenu unive
nada également, il est probable que c
cant emploie l'oxyde de zinc dans q
sinon dans tous ses produits. Lorsq
ployé dans la peinture, cet oxyde se fix
ment que ne le fait le blanc de plomb,
che est plus dure quand le séchage
L'oxyde de zinc n'est pas visiblement af
gaz sulfureux, vu que le sulfure formé e
blanc.

Après de nombreuses vicissitudes,
qui est un précipité double de sulfure
sulfate de baryum, est devenu d'un em
universel depuis une quinzaine d'année
nme même que chaque fabricant de
Etats-Unis emploie le lithopone dans
de ses produits. Le lithopone est trè
dans les peintures blanches d'intérieur.
est une couleur très avantageuse, en c
ne les propriétés couvrantes et l'absen
tuosité mécanique que l'on rencontre d
de plomb et le blanc de zinc. Toutef
sans discernement du lithophone ne
recommandé. Le lithopone d'aujourd'h
rassé des défauts de fabrication qu
traient de façon caractéristique dans
broyées il y a quelques années.

L'oxyde de zinc à base de plomb a
beaucoup plus généralement qu'aupar
le commencement de la guerre. Les zi
sont de diverses qualités, suivant le
Plonb, et l'on reconnaît ordinairement
lites, qui sont:

Le zinc à base de plomb "type", c
viron 50% de sulfate de plomb.

Le zinc à base de plomb "pur", c
ir')n 10% de sulfate de plomb. .

Le zinc à base de plomb "supérieu
elniron 20% de sulfate de plomb.

Le zinc à base (le plomb (lit "Lehigh", conte-
nant environ 35% de sulfate (le plomb.

Le blanc de zinc, consistant à peu près de par-
Observations. ties égales de sulfate <le plomb et d'oxyde de zinc, a

également trouvé quelque faveur dans les fabriques
rrsque des ren- canadiennes. Le blanc d'Ozark, un produit similal-

ignements sup-
émentaire-s 4wit re, contient un ourcentage un peu pus élevé
urnim en e inêm.
mp (ju qu ce ti- d'oxyde de zinc que de sulfate de plomb. Toutes les
e. on 'est libreindiquer 81 a couleurs mentionnées cl-dessus sont devenues au
atière première
présente unle pays d'un usage plus ou moins courant (lais la fa-
uleur traitée par
ncenne brication les peintures blanches tréharées et rêtes
hollandaise ou

r un procédé à être posées.
pide. En outre de ces couleurs, <les couleurs inertes,

que l'on peut décrire comme "couleurs de renforce-
ment, mixtions ou mordants," ont été trouvées fort
utiles lorsqu'elles ont été employées d'une façon ini-
telligente. Parmi ces matières de remplissage, l'as-
bestine, la silice, le blanc fixe ou sulfate de baryte,

e plomb est le carbonate de chaux et le carbonate de magnésie
ntures fabri- ont été trouvés dans les peintures qui font l'objet du
rsel. Au Ca- présent rapport. Ces substances sont quelquefois
haque fabri- appelées "couleurs de renforcement". L'emploi du
uelques-uns, 'mordant" inerte peut viser à un double but: soit
u'il est em- que l'on veuille tenir la couleur principale en sus-
e plus lente- pension, afin d'empêcher la formation d'un dépôt ou
mais la cou- la prise subséquente en pain dans la boîte, soit en-
est complet. core pour donner à la peinture ce que l'on est con-
fecté par les venu d'appeler techniquement de la "prise", afin
st également que la surface desséchée puisse se repeinturer faci-

lement quand le besoin s'en fera sentir.
le lithopone, Bien que l'emploi judicieux de ces couleurs de
de zinc et de renforcement puisse être très avantageux dans les
ploi presque peintures destinées à certaines fins, cet usage, s'il
s. .On affir- est fait sans discernement et dans le seul but d'a-
peinture des baisser le prix du produit, doit être condamné. La
quelques-uns quantité et la variété des couleurs de renforcement
s en faveur qui doivent être employées, devraient être détermi-

Ce produit nées par des expériences scientifiques et non par la
qui concer- suivre la direction donnée sous ce rapport par nos

ce de défec- voisins américains. Nos fabricants, au moyen d'une
ans le blanc association nationale, pourraient se charger du
ois, l'usage maintien d'un laboratoire où s'effectueraient des
doit pas être expériences sur les diverses sortes de peintures, les-
ui est débar- quelles expériences ne manqueraient de fournir de
i se rencon- très précieux renseignements au commerce cana-
les couleurs dien. Les laboratoires du ministère du Commerce

ont été les premiers au pays à entreprendre un tra-
été eiployé vail de cette nature, mais les limites de leur action

avant depuis sont naturellement plus restreintes que celles qui
nes saturnins conviendraient à un laboratoire de fabricants de
ur teneur en peinture. Il n'en est pas moins vrai qu'aux labora-
quatre qua- toires fédéraux appartient le crédit d'avoir pris l'i-

nitiative d'un tel travail.
ontenant en- Les matériaux employés dans la composition

d'une peinture dépendent entièrement de l'usage
ontenant en- qu'on veut faire du produit terminé, et ce qui pour-

rait certainement être considéré comme une falsifi-
r", contenant cation, dans certaine variété de peinture, peut de-

venir le caractère essentiel d'une autre.
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Les commentaires trop hâtifs et souvent mal
avisés, ou une critique intempestive, faite par quel-
qu'un qui n'est pas au courant <le toute la situation,
déterminent souvent les conclusions absolument
erronnées.

Bien qu'il puisse sembler que les présentes ob-
servations s'écartent <le leur domaine véritable, tou-
te la discussion a été entreprise dans le but de dé-
montrer qu'il est pratiquement impossible d'appli-
quer les mots "pure" ou "authentique", au point <le
vue descriptif, à une peinture mélangée et prête à
être employée. Les diverses variétés <le matières
brutes peuvent soutenir cette description, niais le
mélange doit être désigné d'une autre façon.

Déjà en notre pays, quelques fabriques ont
cnimencé à étiqueter leurs peintures de façon à en
indiquer la composition. I'autres firmes plus con-
sidérables ont étiqueté leurs peintures en se servant
d'un sEUl nom, et elles ont laissé à elle-même la dis-
cussion *es couleurs. Quelques manufacturiers dé-
crivent leurs peintures comme peintures à l'huile de
lin; d'autres emploient des termes comme "dura-
ble", "utile", "peinture pure", "fabriquée au moyen
des meilleurs et les plus durables matériaux", "ne
contenant aucune substance falsifiée", "la plus hau-
te qualité garantiE . Certains fabricants abordent
la question sous l'a. gie opposé, en indiquant toute
une série le choses q,2 l'on ne trouve pas dans leur
peinture. Tous semblent vouloir atteindre quelque
but commun. C'est notre espoir que le présent rap-
port pourra déterminer une base sur laquelle le Mi-
nistère sera en mesure de s'appuyer, pour formuler
quelques dispositions qui amèneront une entente
générale. Il semble opportun de suggérer que cha-
que boîte de peinture blanche mélangée que l'on
rencontre dans le commerce canadien - et il n'en
existe guère d'importée-devrait avoir une étiquette
indiquant, en termes prescrits, les noms et qualités
des diverses couleurs et des substances de renforce-
ment employées dans sa composition, ainsi que les
qualités et la composition de la partie liquide. L'a-
doption volontaire d'un étiquetage de ce genre,
adoption que nous avons déjà mentionnée, semble
bien indiquer qu'un tel système est praticable. Il
est donc probable qu'une législation dans le genre
de celle que l'on a proposée, rencontrerait le cordial
appui de tous les meilleurs fabricants de peinture.
Le fantôme des formules secrètes s'est finalement
évanoui. Les fabricants vendent maintenant leurs
peintures d'après les services qu'elles rendent, ce
qui est la seule base véritable sur laquelle une vente
doit s'appuyer. 'On n'a pas encore parlé de la com-
position de la partie liquide de la peinture, et il sera
dit peu de chose à ce sujet, non parce que la question
manque d'intérêt, mais parce que, en vue du temps
accordé à cette étude, la détermination de la com-
position du véhicule a dû être remise à un examen
ultérieur. La quantité d'huiles volatiles a été déter-
minée, et les huiles fixes, probablement à base d'hui-

le de lin, constituent la partie restante. L'usage <le
plus en plus répandu d'huiles à peinture et de succé-
danés de la térébenthine comme éclaircissements,
a été analogue à celui que l'on a décrit pour les cou-
leurs, et plusieurs mélanges sont aujourd'hui em-
p)loyés avec succès, qui n'étaient pas en honneur il
y a quelque dix ans.

Certaines explications concernant les données
analytiques contenues dans le présent rapport sont
nécessaires, si l'on veut que les chiffres Insérés ne
soient pas interprétés autrement qu'il ne le faut.
L'analyse complète de certains échantillons n'est
pas chose facile. Il s'ensuit que dans un travail le
ce genre où certaines déterminations sont effec-
tuées par routine, quelques anomalies apparentes
peuvent être visibles dans les résultats. La pesan-
teur par gallon, les pourcentages relatifs des cou-
leurs ou matière solide, et du véhicule ou partie li-
quide, se comprennent facilement. Les huiles fixes
constituent cette partie du véhicule qui ne s'évapore
pas après une ébulition de quatre heures à 110o C.
L'huile de lin demeure à peu près la même quand
elle est soumise à un tel traitement, alors que la té-
rébentine, l'essence de pétrole et la plupart des suc-
cédanés de la térébentine sont volatilisés.

LA CORROSION D'UN TOIT EN METAL PAR
L'AMONCELLEMENT DES POUSSIERES

DE CHARBON

Un correspondant nous écrit: Nous avons ven-
du de la très bonne peinture à toiture, composée de
pur graphite et de pure huile de lin bouillie, à un
établissément industriel de notre ville, il y a cinq
ar:. Cette peinture a été employée sur le toit mé-
tallique d'un des principaux bâtiments qu'ils avaient
construits. Le client se plaint maintenant que cer-
taines parties, du toit sont en très mauvaise con-
dition et que les feuilles d'acier sont rongées.

Comme nous ne tenons pas à perdre un bon
client en lui répondant simplement qu'un usage de
cinq ans est un bon usage pour une peinture à l'en-
droit où elle a été employée, nous avons fait un
examen approfondi du toit et avons constaté qu'il
y avait plusieurs cheminées en fer qui passaient à
travers du toit, à quelques 50 pieds de hauteur. Au-
tour de ces cheminées se trouve une forte croûte
formée par un dépôt de suie et de poussière <le
charbon. En essayant d'enlever cette croûte, une
partie s'est enlevée comme des écailles de rouille,
tandis que, en dehors des cheminées le toit parait
toujours bien peint et en bonne condition, bien que
le vernis ne paraisse plus et qu'en grattant la pein-
ture les trous de clous soient bien apparents dans
le métal.

Quelle explication pouvons-nous donner à nos
clients pour la détérioration du métal, aux endroits
où la suie et la poussière de charbon sont le plus en
évidence?
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Réponse.-La suie provenant du charbon se
inle librement à la moississure de l'atmosphère et
en se déposant sur une surface métallique, dégage
de l'acide carbonique qui fait rouiller le métal. Le
temps nécessaire pour amener la corrosion varie
suivant la qualité <lu métal, lorsque l'acide qui se
dépose agit sur la peinture, en en détruisant gra-
duellement tous les éléments principaux, en per-
mettant l'infiltration et produisant la rouille qui se
propage malgré la couche solide apparente. Nous
pouvons dire que dans votre région la suie du char-
bon bitumineux est très nuisible à la peinture aussi
bien qu'au métal et nous pensons que cinq ans sans
nouvelle couche est certes un bon usage. Ne con-
naissant pas la localité ni le genre de manufacture
dont il est question, nous devons nous abstenir <le
faire aucune suggestion pour le meilleur enduit à
adopter pour éviter une détériora'tion complète du
toit. Pendant ces vingt dernières années, les labo-
ratoires de recherches ont fait de grands progrès
dans le choix des enduits appropriés pour les diffé-
rentes espèces de constructions en fer et en acier.

LE BOIS DE CHAUFFAGE SE VENDRA A LA
CORDE.

On veut se débarrasser du système actuel des ventes
au voyage.

Le comité forestier de la Commission de con-
servation recommande, dans son rapport annuel de
1919, que la vente du bois de chauffage se fasse à
la corde dûment mesurée au lieu du commerce au
voyage éomme cela se pratique généralement dans
les cités et les Villes du Canada. Voici la partie du
rapport qui réfère au bois comme combustible:

L'hiver dernier, la Commission, avec le con-
cours d'autres agences, a conseillé fortement une
production beaucoup plus considérable du bois de
chauffage et son emploi plus général comme com-
bustible, dans le but de faire face à la disette alors
menaçante du charbon pour le chauffage domesti-
que. Comme résultat des entreprises, tant munici-
pales que particulières, la production de ce bois en
a été augmenté absolument et cela n'a pas peu aidé
à compenser pour la rareté du charbon anthracite.

Par anticipation des besoins de l'hiver courant,
bon nombre de municipalités, surtout dans l'Ontario,
se sont lancées de façon permanente dans le com-
merce du bois, d'abord comme question de protec-
lion locale. Le gouvernement ontarien entreprit de
soulager jusqu'à un certain point la demande du
<harbon en fournissant du bois du parc Algonquin
pour le chauffage des institutions publiques; il offrit
de plus certains privilèges aux municipalités de l'On-
lario qui désireraient obtenir du bois de chauffage
le ce parc.

Le contrôleur fédéral du combustible recom-
'nanda à son tour un plus grand usage du bois com-
me combustible et il adressa des instructions aux

administrateurs provinciaux ainsi qu'à leurs repré-
sentants locaux, à l'effet le s'occuper (les possibili-
tés du bois le chauffage en rapport avec leurs fonc-
tions officielles concernant la citation du charbon.

Malgré les difflicultés créés par le manque de
main-d'oeuvre, les salaires élevés, la congestion du
trafic et les taux (le transport augmentés, on a pro-
duit et consumé une quantité <le bois très considé-
rable. Si la guerre se fut continuée et que l'hiver
eût été aussi rigoureux que le précédent, cette cam-
pagne en faveur du bois comme combustible eut
aidé grandement à alléger la détresse qu'aurait iné-
vitablement causée la disette du charbon.

Actuellement, l'expérience les deux derniers
hivers a démontré que le bois <le chauffage occupe
légitimement dans l'économie domestique une place
beaucoup plus grande qu'auparavant et qu'en cas
d'urgence, les forêts le bois dur dans l'est du Cana-
(la constitueraient un rempart précieux contre tou-
te disette possible lu combustible à l'avenir.

' La pratique générale des commerçants locaux
de vendre le bois au voyage seulement, plutôt qu'à
la corde, a mis ce combustible à un véritablé désa-
vantage, car les acheteurs n'ont aucun moyen pra-
tique de savoir quelle quantité de combustible Ils
ont pour la valeur de leur argent. Ce serait tout au
profit du public si le gouvernement fédéral exigeait
que le bois de chauffage fût vendu seulement à la
corde étalon de 128 pieds cubes ou à toute fraction
de cette mesure.

LES OUTILS "UNIVERSAL".

Le commerce de l'automobile dans la province
de Québec et les provinces maritimes apprendra
avec intérêt que l'"outil Universal à aléser de nou-
veau les cylindres", fabriqué par la Windsor Ma-
chine & Tool Works, de Windsor, Ont., est mainte-
nant sur le marché de l'est. Cet outil peut servir
pour toutes les marques de tracteurs, automobiles,
moteurs stationnaires, marines ou d'aéroplane et il
fera un alésage net, droit et bien rond.

Les propriétaires de garage devraient profiter
des avantages offerts par cet outil qui leur épar-
gnera beaucoup e temys et d'argent.

La fabrique fait actuellement travailler son
personnel durant des heures supplémentaires pour
répondre à la demande pour ces outils vendus sous,
la marque "Universal".

REPRESENTATIONS CANADIENNES POUR LA
FRANCE DEMANDEES.

Industriel, ayant agents dans principales villes
de France et vastes magasins à Amiens, s'occupe-
rait de maisons canadiennes désirant vendre en
France.

M. Lesage à. Ailly-sur-Noye (Somme)4 France.
Références: Banque Sourmais Cie, Amiens.
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La combinaison de vente des articles de Ferronnerie, Quincail.
lerie, Plomberie et Electricité donne de bons résultats.

Les confidences d'un marchand à ce sujet.

"Nous avons été entrainé malgré nous dans les
affaires. Les gens sont venus à nous et nous ont
demandé les choses que nous avons dû prendre en
stock. A présent, nous recevons plus d'affaires que
nous ne pouvons en faire." Telles sont les déclara-
tions que nous faisait ces jours-ci le propriétaire
d'un magasin le quincaillerie-plomberie de la pro-
vince en référence au commerce (lu magasin en ac-
cessoires et fournitures électriques.

"Les affaires ont été meilleures que jamais",
nous disait-il, "depuis que nous pouvons nous oc-
cuper de la pose des fils électriques. Lorsque nous
nous sommes lancés dans le commerce de l'électri-
cité, nous nous rendimes compte qu'il nous fallait
tenir un stock de façon à obtenir les résultats que
nous désirions et gagner de l'argent. Notre ligne
de conduite dans toutes nos affaires est de tenir en
stock de bonnes marchandises et de les pousser à
l'aide d'un bon service."

"Dans un rayon de dix milles autour de notre
localité, il y a un certain nombre de fromageries.
De ces dernières aussi bien que des maisons des
fermiers prospères de toute la région nous arrive
quantité de travail. Nous gardons toute l'année six
hommes occupés 10 heures par jour; nous n'avons
jamais (le temps calme. L'automne dernier les af-
faires furent tellement nombreuses que nous dûmes
fermer pendant six semaines notre livre de com-
mandes et refuser de prendre tout travail nouveau.
Notre magasin a deux vitrines d'étalage de bonnes
dimensions et nous nous en servons pour mettre en
montre les lignes de saison de quincaillerie. Nous
en changeons la disposition et le contenu toutes les
semaines.

"Je ne saurais trop dire les bons résultats que
nous obtenons de nos étalages de vitrine. Un seul
exemple qui se produisit récemment est typique.
Nous avions projeté une vente spéciale pour liqui-.
der une partie de notre stock d'articles en émail et
nous avions préparé en conséquence des étalages
de vitrine et placé des cartes annonçant cette vente
spéciale. Nous nous proposions d'annoncer cette
venté, mais nous n'en eûmes jamais la chance. Les
marchandises ne furent pas plus tôt dans la vitrine
qu'elles commencèrent à se débiter et nous écou-
lâmes tout ce que nous avions décidé en un rien de
temps.

"Au demeurant, en ce qui a trait à l'annonce,
nous en faisons une bonne quantité et en obtenons
toujours d'excellents résultats. Nous trouvons que
la publicité est un moyen excellent pour atteindre
le public acheteur, non seulement dans la ville, mais

dans toutes les maisons disséminées dans la can-
pagne.

"Nous plaçons nos accessoires électriques sur
le devant du magasin et sur un côté juste derrière
la vitrine nous faisons un étalage des globes et au-
tres fournitures. Sur le même côté et proche du le-
vant se trouve un merveilleux vendeur silencieux
garni de lampes de poche électriques. Nous ven-
dons quantité de ces articles et nous ventes dans
cette ligne augmentent constamment. Le côté gau-
che du magasin sur le devant est consacré à l'éta-
lage des ustensiles en émail qui constituent un joli
arrangement sur des étagères aménagées spéciale-
nient à cet effet.

"Sur le plancher, en dehors des lignes de sai-
son, sont mis en étalage des articles tels que poêles
électriques, lessiveuses électriques, etc. Nous te-
nons des poêles électriques depuis deux ans, et dans
ce laps de temps, nous en avons vendu dix-sept. Ce
commerce augmente automatiquement une fois
lancé. Un client satisfait en amène un autre. Nous
estimons que ce commerce est un de ceux qui sont
les plus susceptibles de développement et que les
perspectives qu'il offre sont avantageuses.

"Notre maison, il y a quelque temps, a coni-
mencé la réparation des articles électriques de toute
espèce et les affaires dans cette branche ont- atteint
un tel chiffre qu'à présent un homme est préposé
exclusivement à cet ouvrage.

"Nous avons compris que de tenir une ligne de
marchandises aide à la vente d'une autre. Par
exemple, un homme qui construit une nouvelle
maison vient au magasin pour la plomberie qui lui
est nécessaire et pour faire choix d'un équipement
de salle de bain et d'un système de chauffage ou
tout autre appareil. Tandis qu'il est dans le maga-
sin, il peut examiner un bel étalage d'accessoires et
appareils électriques et tout est disposé pour l'inté-
resser dans cette ligne, non seulement pour l'éclai-
rage de la salle de bain, mais pour l'illumination de
toute la maison. Si sa femme l'accompagne, elle
prend intérêt aux fers à repasser électriques, aux
lessiveuses électriques et autres lignes de ménage
et beaucoup de ventes se trouvent faites de cette
manière et par le fait de l'étalage opportun de ces
articles.

"Les poêles à gaz sont des articles de forte
vente dans notre magasin. Nous en avons débité
200 en deux ans. Dans les intérieurs de fermes aux
alentours de notre localité, nous avons noté une ten-
dance marquée pour des améliorations et nous sa-
vons que les fermiers sont de bons acheteurs et
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<jaî'ls veillent avoir les meilleures marchandises, nie
ri,1-r(laflt pas à payer le prix pour se les procurer.

Porce qui est du travail dle plomberie, le p)rincip)e
ilt 1 n1iaison est (le remplacer les parties que (1o1-
Intl:it (les ennuis par (les miarclian (lises nouvelles au
lii'i dVessayer dle réparer les vieilles. Nous estiînious
par expérience (1e (tans la plupart les (MIS ("(SI
iaiivýl ise politiqîue d 'affaires (lue d'essayer de ré'pa-

rer lilue chose qui n 'eîi vaut p)lus la peine. C'ela
iev peut que provoquer (le nouveaux ennuis quelques
jouirs ap)rès et le client se montre mécontent (le l'u-
vra ge qu'on lui a fait. Nous con11seillons géné'ra le-

ienvt aux propriétaires le poser le nouvelles pièces
qua)nd le cas se présenite et ils n'hésiten t pas il le
faire- quand nous leur avons expliqué pourquoi ils

eraetfaire ainsi et les meilleurs résultat s qui en
d ecý(ouleraient-.

"Le point suivant relatif aux relations avec les
mainufacturiers entraine nombre dle discussions,,
paý.rmi les différentes maisons: Si un manufacturier
nious vend un article qui est supposé être éprouvé e,
garanti, et s'il donne par la suite la preuve de (Iéfec-
tujosité, pourquoi aurions-nous à en supporter les
dépenses? Prenons par exemple les bouilloires (le

pueles de 30 gallons; nous en avons acheté plus de
vingt. Toutes étaient supposées avoir été entière-

nient ép)rouivées. Chiaque b)ouilloire dléfect ueuse

nous1 (coûte ph1 is de $:Yoo pour êtr mvuise en état.

Nous pensons <îu'il d evrait yavoir quelque protec-

t ion pur le iiiarcia nd sous ce ra pport et que le

commîierce dlevrait prendre une action déefinie (dans

ens('l.

"I >oîîr les affaires de <jiilleie dj-j (e plomberie

et d 'et'' n.(iteîot re iii aisoii se t i ent en relat ions

et roites avec les enutrepren eurs. D e cet te mnanière

notus obitenons0 t res sou1venit les conUtra~ts qulii cou-

v'renit une nmaison onl un e ulsine danis to<ut es les ligues

qu nuous sonimies prépa rés il fournir. Enu ob)t enant
dles grosses ('0111nia ndes de ev genîre pour la1 ferron-
nerie de construction, les acc'essoire's élect riqlues,

les pe'inur es, la plu>lifferit' le systèmue de chauffage

et aluitres a rticles, nious ilul(Itisoiis lios frais <le vente

a leur iiiiuiiet augmienitons nos5 profit s autoina-
tiqueinent. ("'est là un les p)rinicipaux avantages qui

ressortent (le la tenue d'un commner'ce générîal dle
cette sorte, car tous les p)rofits (le c'haqlue ligne sont
c'analisé,; par la nmêne maison. Pour notre p)art,
nîous sommnes très satisfaits dlu déblit (le notre ma-
gasin et des résultats que nous avonis obtenus dle la
combinaison le vente oles articles (le ferronerle,
quincaillerie, plomb)erie et électricité."
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Le Marché de l'Alimentation

MARCHE DE MONTREAL.

Mercredi soir, le 13 août, 1919.

Le prix des porcs ont monté au
cours de la semaine et ils sont ier-
mes à $24 le quintal, quelques-uns of-
frant et payant 50c de plus. Il y a eu
une avance semblable pour les porcs
abattus. Les prix des bestiaux, aussi,
sont à la hausse, Il y a concurrence
entre les acheteurs pour avoir le meil-
leur choix des porcs et des bouvil-
lons. et souvent des primes sont
payées pour se procurer des approvi-
sionnements. Les prix du saindoux
sont enclins à la fermeté dans cer-
tains quartiers et la margarine peut
monter, par suite des taux élevés du
change. Les oeufs frais se vendent en
grande quantité aux prix demandés.
Le marché du beurre est plus facile
aux endroits d'achat et les prix peu-
vent baisser pour le commerce. Les
dindes se vendent plus chères, cette
semaine, et les prix des vieilles vo-
lailles ont baissé. Le poisson des lacs
est plutôt rare et les prix de vente du
poisson frais sont très raisonnables.
Le commerce est assez satisfaisant
pour la saison.
UNE PLUS GRANDE DEMANDE

FAIT MONTER LES PRIX DES
, PORCS

Viandes fraiches. - Il y a eu une
demande continuelle de la part des
maisons de salaison pour des appro-
visionnements de porcs. Avec des
contrats en mains de l'étranger pour
le bacon, ils veulent se procurer leurs
approvisionnements vite et bien que
1,500 porcs soient arrivés au cours
de la semaine, ils furent promp.
tement pris à des prix plus élevés
certains payant $24,50 pour leurs
achats. Pour les porcs de choix abat-
tus, de $33 à $33.50 sont les prix en
vigueur.

Le bétail est actif et les prix sont
plus fermes pour les steers de choix,
20, 21c étant payés pour les carcas-
ses entières au commencement de la
semaine. Il est évident que les meil-
leurs steers sont rares, et que les pro-
ducteurs mettent sur le marché leur
bétail sans les choisir. Les divers
morceaux de choix vont probablement
monter encore.

Nous cotons:
Porcs vivants . . . . .. .24.00 24.50

Porcs, préparés-
Tués aux abattoirs, petits

65-90 Ibs . . . . . . . 33.00 33.50
Truies (pesantes) . . . . 26.50 27.00

Porc frais-
Gigot de porc ...... ..... 0.40
Gigot de porc (trimmné) ...... 0.45
Longes (trimmées) ....... 0.45

Longes inon triinîée.).
Tenderloins, la lh. . . . .
Côtes, Sparv . . . . . .
lEpaules (triimes) ..

Iloeuf frais-
(Steers et H1eifers):

Quartiers derrière .
Quartiers devant . . . .
Loniges
Côtes . . . . . . . . . .
Cliiicks .
Hanches . . . . . . . . .

(Vaches)-
'.tr ors derriire . . . .
Quartiers devant . . . .
Longes . . . . . . . . . .
Côtes. .........
Chucks . . . . . . . . . .
Hanches . . . . . . . . .
Veaux (suivant qualité) .
Agnieaux, 30 40 lbs. (en.

tiers), la lb. . . . . . .
Mcuton . . . . . . . ..

0.42
0.46 0.481
*.. . 026
0 30 0.31

. . 0.30

0.16 0.18
0 . 37
0.28

0.15 0.16
0,28

0.25 0.28
0.14 0.17

0.28
.... 0.25
.... 0.15

.... 0.26

0.22 0.27

0.36
0.20

LES VIANDES PREPAREES SONT
STABLES ET FERMES

Viandes préparées. - Aucune ré.
duction n'a été faite dans le prix des
diverses viandes préparées. Le bacon
est l'item qui se vend le plus et les
commandes d'exportation en mains
auront sûrement pour effet de laire
monter les prix sur la liste locale. Les
jambons se vendent encore en gran.
de quantité aux pleins prix. Le porc
en baril est ferme et les prix des
porcs abattus sont à la hausse et ils
seront augmentés dans un avenir très
rapproché.

Nous cotons:
Viandes préparées-
Jambons:
Médium, fumés, la lb-

(Poids) 12-14 lbs . . ... .... 0.47
14-20 . . . . . . . . . . . .... 0.48
20-25 . . . . . . . . . . . ...... 0.42
25-35 . . . . . . . . . . . .... 0.40

Dos--
Ordinaire . . . . . . . . 0.53 0.57

Bacon-
Déjeuner, la lb. (suivant

qualité) . . . . . . . . 0.53 0 57
Roulé. la lb. ..... ........ 0.40

Viandes salées sèches-
Long (clear) bacon, lots

de 1 tonne . . . . . . 0.30 0.31)
Long (clear) bacon, pe-

tits lots . . . . . . . . . 0.31 0.32
Dos gras, la lb. ..... ..... 0.33

Porc en baril-
Dos, clear fat (bbl.) mor-

ceaux 40-50 ...... ..... 67.50
Dos, morceaux 30-40 . . 62.00 62.50
Porc, dos gras (clear) brl 70.50
Porc. lourd (baril) . . . 54.01)
Porc engraissé aux fèves

(baril) ........ .... 56.00
LE COMMERCE D'ETE EST BON

POUR LES VIANDES CUITES.
Viandes cuites. - Le bon commer-

ce des viandes cuites est attribué au
grand nombre de gens qui sont aux
endroits de villégiature. Les jobbers
y expédient de gros approvisionne-

mente. Les marchands au détail aussi
y envoient également de grosses com.
mandes. Les prix sont très fermes.
surtout pour les jambons cuits et les
viandes rôties. Les déclins sont très
improbables et il y aura probablement
des avances sur certaines lignes.

Nous cotons:

Tite en fromage . . . . . . . . .
Langue de boeuf en gelée, choix 0.7'
Langue (le porc en gelée . .14
Jambon et langue, la lb. . . 32
Jambons, rôtis . . . . . . . . . 0.
Veau et :angue . . . . . . . . 0.25
Jambons, rôtis . . . . . . . . . 0
Jambons, cuits . . . . . . . . . 06
Epaules, rôties . . . . . . . . 0.60
Epaules, bouillies . . . . . . . 0.61
Pàtés de porc (douz.) . . . . 0.85
Boudin, la lb. . . . . . . . . . . 0.12

BONNES VENTES DE SAINDOUX
AUX PRIX DEMANDES.

Sandoux. - Avec un marché aussi
forme pour le porc et les produits du
porc, il ne faut pas s'étonner de voir
les prix du saindoux rester fermes.
Il peut se produire des avances d'un
moment à l'autre, car le mouvement,
bien que léger, par suite de la tempe-
rature chaude, est continuel. Le ton
est très fort.

Nous cotons:

Saindoux. pur-
Tierces. 400 lbs, la lb. .. .. 37
Tinettes. 50 lbs, la lb. .... 0.3s
Seaux. 20 lbs, la lb. . .... 0.3s;
Morceaux, 1 lb., la lb.. . . . . . 0.39
LE PRIX DE LA GRAISSE VEGE-

TALE SOUTENU; LES VENTES
SONT BONNES.

Graisse Végétale. - Le mouvement
de la graisse végétale est de saison.
Il n'y a pas d'augmentation dans la
demande et le ton continue d'être très
ferme, avec des avances fréquentes
pour les produits similaires. Le choix
est un peu plus considérable cette
semaine, ce qui indique que certains
jobbers demandent plus pour le pro-
duit.

Nous cotons:

Tierces, 400 lbs, la lb. . . 0.31 0.31:
Tinettes, 5 Olbs . . . . . 0.31, 0.31
Seaux, 20 lbs, la lb. . . . 0.312 0.32
Morceaux de 1 lb. la lb. 4 0.33 0.34
LE FROMAGE EST STABLE; LA

BASE PEUT SE MAINTENIR.
Fromage. - A présent que le com-

merce comprend les prix que l'on
peut obtenir pour des approvisionne-
ments de fromage. achetés pour le
marché anglais par l'intermédiaire du
gouvernement, il est plus ou moins
probable que la base sera sujette à
moins de changement qu'elle ne l'a
été depuis quelque temps. Naturelle-
ment, cela dépendra du développe-
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ment des marchés extérieurs, car le
vendeur est parfaitement libre de dis-
poser de son fromage où Il veut. Les
producteurs semblent satisfaits des
prix que leur offre le Ministère des
Vivres anglais. On dit que du fro-
mage a été expédié au marché des
Etats-Unis dernièrement. Les arriva-
ges de fromage au port de Montréal
montrent une diminution de 98,642
livres sur ceux de 1918, pour la pé-
riode s'étendant du 1er mai au 1er
août.

Nous cotons

N ) 1. la lb .. . . . . . . . . . . 025
No. 2. la lb. . . . . . . . . . . 0.24
No. 3. la lb. . . . . . . . . . . 0.24
LE BEURRE PLUS FACILE; LE

PRIX N'EST PAS REDUIT.

Beurre. - Au cours de la semaine,
les prix ont été plus faibles aux cen-
tres d'achat, mais les changements
faits n'ont pas affecté les cotations
locales. Les arrivages ont été consi-
dérables et le surplus a dû augmenter.
Cela peut avoir pour résultat de faire
baisser les prix. Les ventes de la se-
maine dernière ont été de 2,962 pa-
quets de crèmerie. L'augmentation
des arrivages de beurre Ici depuis le
1er mai ont été de 10,143 paquets
pour la même période de 1918. C'est
ce qui explique la diminution des ar-
rivages de fromage.

Nous cotons les prix du gros:
Crèmerie pasteurisé . . 0.54J 0.54J
Le meilleur crèmerie . 0.54 0.541
Bon crèmerie . . . . . . . 0.53J 0.53ý
Le meilleur de ferme . . . 0.49 0.50
LE CHANGE PEUT FAIRE MONTER

LES PRIX DE LA MARGARINE.

Margarine. - Bien qu'il n'y ait pas
eu de changement sur la base du prix
de la margarine, la saison étant tran-
quille et la demande moins considéra-
ble, certains jobbers s'attendent à une
hausse aux Etats-Unis, par suite de
l'augmentation considérable des taux
du change. Si ces taux augmentent
encore, il y aura probablement une
revision des prix de la margarine.

Margarine:
En moules, suivant la

qualité, la lb. . . . . . . 0.36 0.37
En tinettes suivant la

qualité, la lb. . . . . . . 0.32 0.34
LtS OEUFS FRAIS EN BONNE

DEMANDE.
Oeufs. - Les prix ont été quelque

peu enclins à changer ici et là chez
certains marchands. La concurrence
est plus marquée et cela a eu pour
effet de faire baisser un peu les prix.
Les oeufs strictement frais sont re-
cherchés par la plupart des acheteurs
et ils sont en bien plus grande de-
mande que tous les autres et l'on dit
que même les No 1 ne se vendent pas
en grande quantité. Les acheteurs di-
sent qu'ils peuvent acheter à des prix
Satisfaisants dans la Saskatchewan et
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l'Alberta. Toutefois, ces marchés ne
sont pas favorables dans le moment.
par suite des délais nécessaires pour
le transport.

Voici les prix du gros que nous co-
tons:

Oeufs strictement frais . O.62 0.64
)e choix 0......... ..... 5S

No. 1 0........... ..... 052
No. 2 ........... ..... 0.45

LE PRIX DES VOLAILLES BAISSE;
LES DINDES PLUS CHERES

Volaille. - Les prix payés par les
acheteurs ont beaucoup baissé au
cours de la semaine. De 26c à 29c la
livre, au lieu de 33c à 35c sont payés
actuellement. D'un autre côté, le prix
des dindes a augmenté et elles se ven.
dent à 43c. Le marché offre peu de
changement et les prix d'entreposage
restent les mêmes.

LE POISSON DES LACS PLUS
RARE; GROSSES VENTES AU

CONSOMMATEUR.

Poisson. - Les livraisons du pois-
son frais de la région des lacs ont
été assez considérables. On remarque
la rareté de plusieurs variétés, bien
que le poisson blanc soit abondant.
La demande du consommateur est
active pour le poisson frais et bien
que les prix continuent d'être élevés
pour le saumon et le flétan, ces pois-
sons se vendent bien quand même. Il
y a une vente de saison pour le pois-
son en paquets et fumé, bien qu'il ne
se vende pas en grande quantité.

Poisson frais

Carpe, la lb. . . . . . .
Doré ... ...........
Anguilles, la lb. . . . . .
Bullheads (préparées)
Gaspéreaux, chacun .
Haddies . . . . . . . . .
Filet de haddles . . . . .
Haddock . . . . . . . . .
Flétan, Est . . . . . . .
Flétan, Ouest . . . . . .
Morue, tranchée . . . .
Morue pour le marché .
Carrelets . . . . . . . .
Crevettes . . . . . . .
Petit brochet (pike), la lb.
Homards vivants . . . .
Saumon (B.C.), la lb,

rouge . . . . . . . . .
Saumon de Gaspé . . . .
Truite des Lacs . . . . .
Maquereau . . . . . . . .
Poisson blanc . . . . .
Truite, de ruisseaux . . .

L'EPICERIE

0.12
0.22
0.12
0.15
0.07
0.13
0.20
0.09
0.24
0.24
0.12
0.08
0.09
0.30
0.13
0.50

0.32
0.45
0.20
0.18
0.18
0.40

Il y a eu quelques Importants chan-
gements de faits cette semaine et les
tendances du marché continuent vers
la hausse, même pour les fruits et les
légumes périssables. Les pelures nou-
velles commencent à arriver et leurs
prix ne sont pas plus élevés que ceux
demandés pour les anciennes. Les
confitures et les groseilles ainsi que
les conserves de cassis se vendent
plus chères. L'avoine roulée et la fa-
rine de mais ont monté cette semai-

ne et il est probable que les céréales

en paquets vont monter également.

Le lait évaporé et les sodas en pa.

quets sont à la hausse. Les confitu-

res sont cotées plus chères. Les pea-

nuts vertes se vendent beaucoup plus

chères à l'importateur et les peanuts

rôties vont probablement monter

bientôt. Les raisins sans pepîns ar-

rivent et ils se vendent plus chers.

Les riz sont tous à la hausse ainsi

que le tapioca. Les thés, les cafés et

le coco sont tous fermes. Il y a eu

déclins pour l'avoine et l'orge. Un

plus grand nombre de variétés de

fruits sont disponibles, mais les prix

sont élevés. Les légumes verts sont

très fermes, aussi.

LE SUCRE DE QUELQUES RAFFI-

NERIES MONTENT DE 55c.

Sucre. - Par suite de la demande

active pour le sucre raffiné et la

hausse du sucre brut, un ton très fort

a prévalu sur ce marché ces derniè-

res semaines, avec le résultat que le

prix a été augmenté aujourd'hui par

les raffineries St. Lawrence et Atlan-

tic à 55c les 100 lbs pour toutes les

variétés et actuellement le granulé

ordinaire est coté à $10.50 les 100 Ibs

en sac. Toutefois, la Canada Sugar

Refinery maintient encore son prix

de $9.95.
Nous cotons:

Les 100 livres

Atlantic. extra granulé . . . . 10.50
Acadia, extra granulé . . . .. 9.95

St. Lawrence, extra granulé . . 10.50

Canada, extra granulé . . . . . 9.95
Dominion cristal granulé . . . 9.96

Glacé, barils . . . . .. 10.15 10.30

Glacé (bottes de 25 liv.). 10.55 10.70

Glacé (bottes 50 livres). 10.35 10.50

Glacé, 1 livre ........... 11.05

Jaune No 1 . . .. . . . 9.75 9.55

Jaune No 2 or . .. . . 9. 9.5
Jaune No 3.... . . ... 9.35 9.45

En poudre, barils . . . . 10.05 10.20

En poudre 50s. . . . . . . 10.15 10.50

En poudre 259. . . . . . 10.35 10.60

Cubes et dés, 100 lbs. . . 10.55 10.65

Cubes, bottes de 50 lbs. . 10.65 10.75

Cubes, bottes 25 livres . 10.85 10.95

Cubes, paq. 2 lbs. . . . 11.95 12.05

En morceaux Paris, barils . . . 10.b5
100 lbs . . . . . . 10.65

" bottes 50 lbs . . . 10.75

boites 25 Ibs . . . 10.95
cartons 5 lbs . . . 11.70
cartons 2 lbs . . . 12.45

Crystal Diamond, barils . . . . 10.55
bottes 100 lbs. 10.65
bottes 50 lbs.. 10.75
bottes 25 lbs.. 10.95

LE CIRAGE, LE CAMPHRE, LA

MINCEMEAT PLUS CHERS.

Cirage, Camphre, Mincemeat.-Des

prix plus élevés sont cotés par une

importante maison pour le cirage à

chaussures Deux-dans-Un. La nouvel-

le liste est en hausse de 10c à $1.30.
Le camphre a monté de 25c la ib. à

$4. La mincemeat de Wethey est co-

tée par la même maison à une hausse
de 65c la caisse à $5.10.
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LES GROSEILLES ET LES BAIES
PLUS CHERES: LES CONFI-

TURES MONTENT.
Conserves. - De grosses avances

sont annoncées par une importante
maison pour les groseilles et les gro-
seilles ou cassis. Le nouveau prix
pour les groseilles, 2's. est de $3 la
douzaine et pour les cassis, pour la
même dimension, $4.65; au gallon
$16. Les pois en conserves se ven-
dent plus chers également. Les stan-
dards se vendent 11.95, à $2.00 la dou-
zaine: les Early June, $2.07 à $2.121?,
et les extra fins, $3. On s'attend à ce
que certains jobbers seront en posi-
tion de remplir leurs contrats avec le
commerce sur un pourcentage de li-
vraison beaucoup plus élevé.

Les confitures E. D. Smith sont ac-
tuellement cotées à une avance de 5
à 10 pour cent.

CONSERVES DE FRUITS

Nous cotons:

Pommes, 2%s. doz.... .40 1.65
Pommes, 3s., doz. ..... 1.80 1.95
Pommes, gaîl., doz.... ... 5.25
Blueberries, 29s. .. ...... 2.40
Groseilles, noires, 2s. doz.....4.65

-- galion, do?......16,00
Cerises rouges, doz. -.. 2.90 3.20
Gooseberries, 2s. doz......3.00
Gooseberries, 2s. (seaux) 2.771 2.80
Pèches. 20 onces, doz......... ....Pèches, No 2. .. .... 2.80 3.00
Pèches, 21/4. .. ..... 3.75 4.00
Poires, 2e .. .. ..... 2.50 2.90
Poires, 2%s . .. .. .. ...... 3.25

2s. (sirop clair). . .. 1.90
Annanas (gratté et tranché) 2s. 3.60
Annanas 2%2s.. .. .. ...... 4.50
Prunes, Lombardie . . . . 2.00 2.20

Reines.Claudes, ver-
tes, 2s. .. ... .. 2.45

Reines-Claudes (sirop
clair) 2s .. .. .. .. 2.00

Framboises, 2s .. .... 4.00 4.25
Framboises, 21/2s. .. .. ..... 260
Fraises, 2s. .. .. .... 4.25 4.50

LEGUM ES
Asperges (américaines ver-

tes), doz. 2%,s. .. . ...... .. 5.75
&sperges Importées, 2%s.. 4.85 5.25
Fèves, Golden Wax . . . 1.95 2.00
Fèves, Refugee. .. ..... .1.75-
Betteraves, 2 liv.----1.40 1.42à
Betteraves, 2 liv...........0.95
Carottes (tranchées), 2s. -1.45 1.75
Blé-d'Inde (en épis) gai. -7.25 7.50
Epinards, 39..........2.85
Epinards Californie, 2s .- 3.15 3.50
Tomates, le .. .. .. ... 0.95 1.00
Tomates, 2s..........1.50
Tomates, 2%s.........2.10
Tomates, 3s. .. .. .... 1.95 2.10
Tomates, gallons. .. ... 6.00 7.02;
Citrouille, 2%s. (douz.) 1.10-
Citrouiflle, gallon (douz.)....3.25
Pois, standards . .... 1.45 1.5
Pois, early June. .. ... 1.60 1.67J
Pois, très fine, 20 oz. . . .2.30 2.40
Pois, 2s., 20 oz. .. .. ... .. 1.571
Pommes de terre, Can. su-

crées, bottes 2 liv. .. .. .... 2.75
Olives (en barils, 49 gallons à

vin) gaîl... .. .. .. .. ... 1.35

POISSON
Saumon:

Chums, boites de 1 lb.,
hautes...........1.90

t 1111111.s . boites (lu 12 lb.
plates . .

Boites hautes île 1 lb.
caissus île 4 dz. la dlZ.

l'inl<s. 1 11). pîlates
I inks. 11)lî. lhatest

l' 1, I 1) . îioîîi
l'lnks. 12 iii . doit -

('olîo -s. 1 Il). . a Iiý
Sohiivs. 1 lih., plateis .

toljoîs. '-, Il' . plat is
l tud Spîrinîgs, 1 1ii , hautes
livd Sprinîgs,. 1W ...

WVhitt, Spîrings Ils) .I
SaIîîîiou,î mal~.iarqute

Niobé -Iai.ss de' i dz I
la doîîi. . . . . . . . .

Iallo Lab'radur, i lb.

l'ilclhards. 1 l1) . hautes
dual ili aluiîîe. 1 lb -

iiarenugs. k.ippeurs. douz.
I ealssse (le, 4 uiz.) ,

H arengs ( sauce aux to.
mnati-s) douIz.. .. ..

Iladiels (lunch. 1 ',ý l1).
I iaid lis, chicken. (4 dz.

a la1 caisse) dnu1Z.
Sarudines canadliennes (en

(raisseI... .. .. .. .
Sardines norvégiennes, la

caisse (le 100 (1 4 s.)..
Sardines canadiennes(sui-

vant la qualité), la
caisse.... .. .. .. .

Sardines françaises..,
Viande (je crabe japo-

naise. douz.. .. .. .
Clamis (rivière). 1 lb., la

douz.. .. .. .. .. .

100

4 si)

2 25~
.62d

4, 6 0
2.45
2 311

1 9() 2 lii

2.25 2.50

2.25 2ý35

6.25 6 75

... 25,0

6.25 17.50

32.00

6.5à

190
LES PEANUTS VERTES A 20V/2c;

ELLES SERONT PLUS RARES
Noix. - Les prix des peanmjts sem-

blent de nouveau à la hausse, et il y
a eu dernièrement à Montréal une
vente de peanuts vertes Importées à
20V/2c. Cela veut dire que la hausse
va se produire bientôt. La récolte aux
Etats-Unis ne sera pas faite d'ici
quelque temps encore et, en atten-
dant, on dit que les approvisionne-
ments disponibles sont plutôt limi-
tée. Les autres variétés continuent
d'être rares, et les prix sont fermes.
Amandes, la lb.. .. .... ... 0.28
Amandes (écalées) . . . .0.51 0.60
Amandes (Jordan). ........ .. 0.70
Noix du Brésil (nouvelles) 0.25 0.29
Noix du Brésil (nied.) . . 0.15 0.17
Avelines (Sicile), lai lb. . 0.27J 0.31
Avelines Barcelone . . . 0.264 0.30
Noix Hickory (grosses et

petites). .. ...... 0.10 0.15
Peanuts (rôties) -

Pecans (New Jumbo) la lb. 0.32 0.35
Jumbo .. .. ....... 0.20 0.23
Fancy .. .. ... ..... 0.16 0.17
Extras .. ...... .. .. .. 0.12 0.14
Ecalées No 1, Espagnoles 0.20 0.21
Ecalées No 1 .. .. .... 0.61 0.18
Ecalées No 2.........0.14

Peanuts (salées)-
Fancy entières, la lb......0.38
Fancy cassées, la lb.......0.33
Pecans (nouvelles Jumbo)

la lb ... .. .. .. .... 0.32 0.35
Pecans, grosses, No 2, po-

lies .. .... ..... 0.32 0.35
Pecans. Nouvelle-Orléans,

No 2. .. .. ... .... 0.21 0.24
Pecans. "Paper shell", très

grosses Jumbo. .. ....... 0.60

Noix (Grenoble).... . . .. 29O3-
Noix (Nouvelles dle Na -

pies). .. .... .... 0.23 0.27
Noix (écalées). .. .... 0.78 O So
Noix (espagnoles) . . . . 0.30 O 3:

LES PRIX MAINTENUS, MAIS LE
MARCHE DES FEVES EST

LENT.

Fèves. - Les prix continuent d'être
fermes et le commerce du détail n'est
pas considérable. Quelques chars de
stock de choix d'Ontario ont été ven.
dus, dit-on, autour de $5 le boisseau.

Nous cotons:

Fèves canadiennes, triées
à la main, le boisseau 5.00 5,60i

Coloimlie-Anglaise .. ...... .. 0o
Fèves brunes... .. . . .. 50 4.00
Japonaise. .. ...... 4.50 4.60
Yellow Eyes. .. ........... 5.50
Limia, la livre. .. .. ... 0.10 0. 12
Kidney. .. ..... .. ... 6.00 6.50
Pois blancs, à soupe, le

boisseau .. .. ..... 3.25 3.50
Pois splIt, nouvelle récolte

(98 livro)s.........6.50
Pois (bleu). .. ..... 0.08 0.09

LES RAISINS SANS PEPINS A 20c;
PETIT MOUVEMENT.

Fruits secs. - Le marché est tran-
quille et il n'y a pas grand'chose à y
remarquer. Les prix ne baisseront pas
probablement. Le ton est ferme et
aussi que le mouvement commencera,
d'ici quelques semaines, il y aura pro-
bablement des avances sur certaines
lignes. Les nouveaux raisins sans pé-
pins en paquets commencent à arri-
ver et une maison les cote à 20c le
paquet pour les cartons.de 15 onces.

Nous cotons:

Abricots--
Choix. .. ... ............ 0.25
Siabs .. .. .... ......... 0.25
Fancy .. .. ... ......... 0.30
Pommes (évaporées)......0.22
Pèches (tancy)........0.27
Faced .. .. .... .... 0.19 0.20
Choix .. .. .... .... 0.20 0.24
Grand choix. .. ..... 0.21 0.24
12 onces par paquet . . .0.16 0.18
Poires............0.25
Pelures (anciennes)-
Citron.. .. ........... 0.45
Lemon.. .. ............. 0.36

Raisins-
En vrac, bottes de 25 ibs,

la lb .. .. .. ....... 0.18 0.20
Malaga pour la table, botte de

22 lbs, 3 couronnes .. ...... 5.0
4 couronnes .. .... .... 6.76
5 couronnes. .. ....... 7.0
Sans pepins de Cal. en

cartons, 16 onces . . . 0.17 0.19
Raisin Malaga, 5 r . .. .. .... 2.25
Muscatels, loose, 3 couronnes,

la lb .. .. .. ... ....... 0.15
Muscatels, 4 couronnes,

la lb. .. .. .......... 0.13
Epepiné de choix, 12 onces - 0.12
Epepiné fancy, paquets*-de

16 onces..........0.14
Epepiné de choix, paquets

de 15 onces. .. ......... 0.17
Sans pepins, paquet de il

onces. .. .. ......... 0.14
Sans pepins, paquet de 15

onces. .. .......... 0.16
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SALT
Le Sel Effervescent d'ABBEY

Un breuvage rafraichissant pour l'été
Tenez vos ventes de Sel d'Abbey actives durant l'été en disant à vos
clients comment l'employer comme breuvage qui pétille et qui rafraî-
chit.
Une cuillérée à thé de Sel d'Abbey dans un verre d'eau étanche la
soif -fait disparaître les effets déprimants de la température chaude
- chasse le mal de tête - purifie le sang - éclaircit le cerveau - et
assure une bonne digestion.
Le Sel d'Abbey est l'une des préparations typiques qui se vendent
durant toute l'année ; c'est la raison pour laquelle nous l'annonçons
dans les principales publications durant toute l'année. Prenez-le en
stock-poussez sa vente.

THE ABBEY EFFERVESCENT SALT CO., MONTREAL.

Sans pepins (fancy) ........ 0.18
Sans pepins (fancy) ....... 0.17
Valence, choisi .......... 0.11j
Valence, 4 couronnes, par

couches .......... 0.114
Sultanas (bleached), bottes

de 50 lbs . . . . . . . . 0.16 0.20
Corinthe, anc. empq., 15

onces .......-.-. 0.27J 0.28
Corinthe (grec) en vrac. .... 0.18
12 onces . . . . . . . . ....... 0.164
Bottes de .60 lbs, loose . . 0.20 0.23
Paquets de 15 onces . . . 0.20J 0.23
Paqts. 8 onces (20 paqts). 2.00 2.60
Paqts. 6 onces (50 paqts). 3.60 4.75
Paqts. 4 onces (70 paqts). 3.70 5.00
Ainslia, 80 lbs. .. .. ...... 0.28
12 onces ......... ·.. 0.26
12 onces, nouveau ......... 0.32
Corinthe de Calf. (loose). 0.18 0.22
'Currants", Calf., paqt. de

15 onces . . . . . . . . 0.20 0.22
Dattes Excelsior, la caisse

136-1 s.) . . . . . . ·. ... 50
Dattes Dromadaires (36-

0s) .7.75
Paquets seulement, Excel-

sior . . . . . . . . . . .... 0.20

Paquets seulement, Excel-
sior... . . . . . .. 0.19 0.20

Dattes Dromadaire . ... .... 0.22

Figues (couche), bottes de
10 lbs. . . . . . . . . . 2.60 3.00

Figues blanches (bottes de
70, 4 onces) ...... .... 5.40

Figues (bottes de 28, 8
onces) . . . . . . . . . .... 3.50

Figues (bottes de 12, 10
onces) . . . . . . . . . .... 2.20

Figues (pour cuire), bottes
de 50 Ibs, la lb. .. .. .... 0.16

Pruneaux-
Californie (bottes de 25 lbs):

30-40s . . . . . . . . ....
60-70s . . . . . . . . . . ..
70-80s (botte de 25 lbs)
80-90s . . . . . . . . . ....
90-100s . . . . . . . . 0.15
100-120s.......... ....

LE RIZ MONTE ENCORE;
TAPIOCA AUSSI.

0.32
0.25
0.22
0.19
0.17
0.14

LE

Riz et Tapioca. - Des avances ont
de nouveau été faites sur le riz, et la
base est décidément nominale. il
semble à présent que le marché de ce
pays ne s'améliorera pas en ce qui
concerne l'augmentation des appro-
visionnements de l'Orient, et avec des
approvisionnements sur place, beau-
coup réduits, il y a peu d'espoir de
voir les prix baisser. Le Patna, le
Siam, le Carolina et le Pakling ainsi
que d'autres variétés ont tous subi
des avances cette semaine. La situa-
tion du tapioca est aussi beaucoup
plus forte. La base' ici a avancé à
15c et 16c la lb.

Nous cotons:
Ice Drips, Japon (les 100 lbs).
Caroline . . . . . . . . . . .
Honduras . . . . . . . . . . . .
Siam No 2 . . . . . . . . . .
Siam (fancy) . . . . . . . . .
Rangoon "B" . . . . .. 10.75
Rangoon "CC" . . . . ..11.50
Pakling . . . . . . . . . . . .
Mandarin . . . . . . . . . . .
Tapioca, la lb. (seed) . . 0.12
Tapioca (flake)..... ....
Tapioca (pearl) . . . . 0.12

13.60
15.00
15.00
11.00
12.00
11.00
10.75
11.00
11.75
0.124
0.12
0.12J

LES VENTES DE SIROP SONT
STABLES; LA MELASSE

FERME.
Sirop et Mélasse. - Une grande

quantité de sirop de canne a été ven-
due récemment. Une grande partie
de ce sirop a, dit-on, servi à faire des
confitures. Le marché est fort et la
base est maintenue sans changement.
La mélasse se vend lentement, mais
la base est ferme.

MELASSES ET SIROPS

Sirop de blé-d'Inde:-
Barils, environ 700 livres . . . 0.08J
% baril . . . . . . . . . . . . 0.08J
Kegs . . . . . . . . . . . . . . 0.081
Boites de 2 livres, caisse 2 doz.,

la caisse . . . . . . . . . . ... 45
Bottes de 5 livres, caisse 1 doz.,

la caisse . . . . . . . . . . . 6.05
Bottes de 10 livres, caisse %

doz. la caisse . . . . . . . . 5.75
Boites de 20 livres, caisse 1/

doz. la caisse . . . . . . . . 5.70
2 galls., seau 25 liv., chaque . . 2.65
3 galls., seau 38½ liv., chaque 3.85
5 galls., seau 65 liv., chaque 6.25

Sirop de blé-d'Inde blanc:
Boites de 2 livres, 2 douz. à la

caisse . . . . . . . . . . . . 5.95
Bottes de 5 livres, 1 douz. à la

caisse, la caisse . . . . . . 6.55
Bottes de 10 livres, ½ douz. à

la caisse, la caisse . . . .. 6.25
Bottes de 20 livres, 1/ douz. à

la caisse, la caisse . . . . . 6.20
Sirop de canne (crystal Diamond):

Bottes 2 livres, 2 douz., à la
caisse . . . . . . . . . . . . 7.00

% barils, les 100 livres . . . . 10.00

-, Wl
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Barils, les 100 livres . . . . . . 9.75
Glucose, cans 5 livres (caisse). 4.80

Mélasse de la Barbade - Prix pour
l'île de Montréal-

Puncheons . . . . . . . 0.98 1.03
Barils . . . . . . . . . 1.01 1.06
% barils . . . . . . . . . 1.03 1.08

Mélasses Antigoa-
Puncheons . . . . . . . . . . 0.95
Barils . . . . . . . . . . . . . 0.98

LES CLOUS PLUS CHERS; LA
CREME DE TARTRE RARE.

EpIces. - Un marché de mi.été rè-

gne Ici et le mouvement n'est pas
aussi considérable qu'il y a quelques
semaines. Malgré cela, les besoins

d'assortissage du commerce sont con.

sidérables. Les clous moulus sont

plus fermes et l'on demande plus cher

pour le clou en paquets qui a monté

de 4½2 c. la livre. La crème de tartre,

pure, est très rare et l'on dit qu'il
serait difficile d'en acheter en gran.
de quantité.

Allspice . . . . . . . . . 0.20 0.22
Cassia . . . .. . . . . . 0.32 0.35

Cannelle-
Rouleaux . . . . . . . . . .... 0.35
Pure moulue . . . . . . . 0.35 0.40
Clous . . . . . . . . . . . . 0.45 0.55
Crème de tartre (françai-

se, pure) . . . . . . . . 0.85 0.90
Américaine (high test) . . 0.80 0.85
Gingembre . . . . . . . . 0.28 0.38
Gingembre (Cochin ou Ja-

maîque) . . . . .. . ... . - 0.30
Macis . . . . . . . .. . 0.80 1.00
Epices mélangées . . . . 0.30 0.32
Muscade, entières . . . . 0.60 0.70
Muscade, ioulue . . . . . 0.60 0.65
Poivre noir . . . . . . . 0.38 0.40
Poivre blanc . . . . . . . 0.50 0.55
Poivre (Cayenne) . . . . 0.35 0.37
Epices à marinades . . . . 0.25 0.27
Paprika . . . . . . . . . . 0.65 0.70
Turmeric . . . . . . . . . 0.28 0.30
Acide tartarique. la lb. (en -

cristaux ou en poudre). 1.30
Graine de cardemome, la

lb., en vrac .......... 2.00

LES VENTES DE CAFE CONSIDE.
RABLES; L'EXPORTATION

INCERTAINE.

Café, Cacao. - Le mouvement du
café de Montréal a été lourd depuis
quelques iemaines. Nous sommes à
la saison o il se fait très peu d'af-
faires sur ce marché. Il est évident
que l'Allemagne n'achète pas encore
comme on s'attendait qu'elle le ferait
Immédiatement après la signature de
la paix. Le cacao est populaire comme
breuvage glacé, et il y a un mouve-
ment d'été, bien qu'il ne soit pas
considérable.

Bogotas, la lb. . .
Jamaica, la lb. .
Maracaibo, la lb. .
Mocha (types) . .
Mexicain, la lb. .
Rio, la lb. . ...
Santos, Bourdon, la
Santos, la lb. .. ..
Par 1-lb., la doz.
Par è lb., la doz. .
Par î lb., la doz. .
Par los. la doz. .

0.43 0.45
0.38 0.41
0.38
.0.42
0.42
0.363
0.43
0.42

0.41
0.45
0.44
0.38j
0.45
0.44
5.25
5.75
1.45
1.10

LA CONSTRUCTION-Suite

St. Jacques L'Achigan

Bureau, fabrique et magasin de
$30,000 pour la H. Duys Tobacco Co.
Gérant, E. N. Cusson.

St-Denis

Modifications et additions à l'égli-
se de St-Denis, sur la rivière St-De-
nis pour la paroisse. Architectes: Viau
et Venne, 76 rue St-Gabriel, Montréal.
Des soumissions seront demandées
plus tard.

Shawinigan Falls.

4 logements de $10,000 à Almaville,
pour Alexandre Boisvert, 3me Ave.
Le propriétaire louera ces logements.

Trois-Rivières

Elevateurs à grain de $35,000 sur
le site du Havre, pour L. N. Jour-
dain, rue Badeaux. Architecte: Jules
Caron, 69 rue St-Frs.-Xavier.

Réparations à une fabrique de fro-
mage, $4,000, pour A. Guillemette,
Trois-Rivières. Le travail sera fait à
la journée.

Résidence de $8,000 sur la rue
Notre-Dame, pour H. Dupont. Le pro-
priétaire l'occupera ou il la louera.

Additions à une résidence de $4,000,
H. Cadcret, 129 rue St-Philippe. Le
propriétaire l'occupera.

Verdun

Magasin et jeu de quilles, $14,000
sur la rue Wellington, pour R. E. Ste-
phen, 132 rue Rielle.

LE PLUS CURD £VtiLMNT ANNUEL DE LI PROVINCE

28Aou -765e-t.ÏA&J!lia 6 SeDt
LA SEMAINE DU RETOUR A QUÉBEC

En Route Vers Québec !
C'est admis que.Québec est la ville.la plus intéressant ede l'Amérique au point de vue pittoresque et historique.
C'est admis que Québec est une ville moderne, possédantl'une des merveilles du monde, le fameux Pont de Québec.
C'est admis que l'Exposition Provinciale en double l'attrait.

Bienvenue à tous, et Bienvenue aux anciens Québecois danscette grande semaine du
' etour C Québec

Profitez des facilités
C de transport.

rr-_.. - .- . - 1
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PRIX COURANTS
Dans la liste qui suit sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons Indiquées en ca-
ractères noirs, ont l'agence ou la représentation directe au Canada ou que ces maisons manufacturent elles-mêmes. Les prix
Indiqués le sont d'après les derniers renseignements fournis par les agents, représentants ou manufacturiers eux-mômes.

L. CHAPUT, FILS & CIE, LTEE,
Montréal

P R I M U 8
Thé Noir Ceyland et Indien

EHiquette Rouge, paquets de 1 liv.,
c-s 30 livres, la livre .... ... 0.58

Etiquette Rouge, paquets de %
livre, c-s 30 livres, la livre . .0.58

Etiquette Rouge, paquets 1,4 livre,
r-s 2914 livres, la livre .... ... 0.60

EUiquette Argent, paquet de 1 liv.,
c-s 30 livres, la livre .. ..... 0.65

Etiquette Argent, paquets de %
livre, c-s 30 livres, la livre . .0.65

Etiquette Argent, paquets de %4
livre, c-s 291/ livres, la livre . .0.67

Il PR I M U 8 Il

Thé Vert, Naturel, non coloré

Etiquette Rouge, paquets de 1 liv.,
ces 30 livres, la livre .. ..... 0.58

Etîquette Rouge, paquets de %,
livre, c-s 30 livres, la livre .. . .0.58

Etiquette Rouge, paquets de U.
livre, c-s 29%À livres, la livre . .0.60

Etîquette Argent, paquets de 1 liv.,
c-s 30 livres, la livre . ...... 0.65

Etiquette Argent, paquets de %
livre, c-s 30 livres, la livre .. ..0.65

Etiquette Argent, paquets de 1/
livres, c-s 20U livres, la livre . .0.67

BRODIE & HARVIE, LIMITED

Farines préparées de Brodie. La doz.
"XXX' (Etiquette rouge) paquets

de 3 livres .. . ... ....... 2.90
Paîquets (le 6 livres .... ..... 5.70

Sîjr.paquets de 3 livres..2.80
P'aquets de 6 livres. .. ..... 5.50

('rie-wtt, paquets de 3 livres. .2.85
Paquets de 6 livres .. . ...... 5.60

Bu<kwheat, paquets de 1V% livrel.70
- - 3 livres
- - 6 livres

G;r!ddle-Cake, paquets de 3 livres
Paquets de 5 livres .... ....

Pancake, paquets de lh, livre . .1.90
A\voine roulée Perfection, la dou-

zaine de paquets .... ..... 3.00
Pancake, paquets de 1% livre.

Lf s caisses contenant 12 paquets de
6 livres ou de 2 douzaines de 3 Uvres,

30 cents chaque.
La pleine valeur -est remboursée

P, ur caisses retournées complètes et
n hon état seulement.
Pour les cartons contenant %, dou-

zitine de paquets de 6 livres, ou 1 don-
zaibe de paquets de 3 livres, pas de
frais.

Conditions: argent comptant.

HENRI JONAS & CIE

Montréal

Pâtes Alimentaires "Bertrand"
La lb.

Macaroni "Bertrand" ... Manquant
V rmniceîîe -
S:aRghetti -

lphabets -

PlýtItes Pates-

Extraits Culinaires "Jonas" La doz.
oz. Plates
Oz. Carrées
OZ. -

oz. -

Rondes Q

Carrées C
Carrées Q

riple Concentrél .00
- - 2.30
- - 4.00
- - 7.50
- - 14.60

uaintessences 2.40
- 2.70
- 4.60
- 1.90
- 8.00

~uintessences 8.00
tuintessences,

bouchons émeri .. . .5.00
oz. Carrées Quintessences,

bouchons émeri .. . .9.00
2 oz. Anch
4 oz. -
8 oz. -

16 oz. -

2 oz. Golden
4 oz. -
8 oz. -

16 oz. -
2 oz. Plates
4 oz. -
8 oz* -

16 oz. -
1 oz. London
2 oz. -

r Concentré 1.20

- 3.60
- 7.20

Star "Double Force"0.95
- - 1.75
- - 3.25
- - 5.76

Solubles......0.95
.. 1.75
.. 3.25
.. 5.75

.0.85

.0.96
Extraits à la livre, de . .$1.26à$4.00

- au gallon, de .. 8.00à24.00
Mêmes prix pour les extraits de

tous fruits.
Vernis à chaussures. La douz.

Marque Froment, manquant.
Marque Jonas, manquant.
Vernis militaire à l'épreuve de l'eau

$3.25.
Moutarde Française "Jonas" La gr.

Pony 3 doz. à la caisse $13, 00
Small 8 - -

Medium 2 - -

Large 2 - - manquant
No 64 Jars 1 - - manquant
No 65 Jars $ 3h 00i
No 66 JIars I S;s9.00
No 67 Jars 1 - -manquant

No 68 Jars 1 - -manquant

No 69 Jars 1 manquant
Molasse Juge 1 manquant
Jarres, %gaI. 1 - - manquant
Jarres, %gaI. 1 - - manquant
Pts Perfect Seal. 1 doz., $33.00 par

grosse.
Qrts Perfect Seal. 1 doz., à $43.15-t) par

grosse.
Poudre Limonade "Messina" Jonas

Petites boites, 3 douzaines par caisse,
à $15.00 la grosse.

Grandes boites, 3 douzaines par cals-
se, à $36,00 la grosse.

Poudre Orangeade "Messina" Jonas.
Petites boites. 3 doz par caisse ài
$15.00 la grosse.

Sauce Worcestershire......15.00
"Perfection", l Pt. b. $15,00 la grosse,

3 douzaines par caisse.

THE CANADA 8TARCH CO., LTD.
Manufacturier des Marques

Edwardsburg
Empois de buanderie, La Uivre
Canada Laundry Starch -*(caisse

de 40 livres) .... ....... 0.10
-Whilte Gloss. <caisse de 40 li-

vres), paquets de 1 livre.. . .0,10%

Empois, No 1, Blanc ou Bleu,
(caisses de 48 livres), bottes
en carton dle 3 livres .. . .... 0.11

Kegs No 1 d'Empois Blanc
-1 «tlC 'Iv lIoo livres> . t..) 10%,

Batile d'Empois Blanc No 1

E<lwardsburg StIver Gloss, pa-
quiets chirolil de 1 livre, (30
livres) . .. ... .. .. 0.12

Empois Silver Glose (48 livres),
el, b>idons <le f; livres . .0.1314

- - (36 livres),
boites là couisse de 6 livres..0.13%

Kegs Silver Glos. gros cristaux
(100 livres) .. .. . . .. . .... 11

Denson's Enamel (eau froide)
(40 livres) à la caisse .. . .3.25

Celluloid..........
CaisFe c,)ntenant 45 boitesÎ en

-arton, parI cisse.......4.70

Empois de cuisine.

W. T. Benson's and Co's. Cele-
brated Prepared Corn (40
livres) . ... .... ...... 0.1184

Canada Pure Corn Starch . (40
livres).............0,

Farine do pomme de terre raffi-
née ('asco. <40 livres), pai-
quels de 1 livre ......... 0.16
(Boite de 20 livres, ',te. en plus (ex-

cepté pour la farine de pomme de
terre). %

Sirop de blé-d'Inde Marque Crown

Par caisse
Jarres parfaitement cachetées,

3 livres, 1 douz., en caisse . .4.00
Boites de 2 livres, 2 douzaines,

un calsî .. 5.45
Boites (le 5 livres, 1 douz., en

11) liv .1/2 doiiilz en <'aisse. . 5.75
-20> liv . 1 dollz.. en caisse .5.70
(Les boites de 5, 10 et 20 livres ont

une anse en fil de fer).
lBarils, environ 700 livres. 0. 08j
I enii-baril. environ 350 lire. .0.08j
Quai-t de bar-il. environ 17.7 llvO )083%

Seaux en bois de 2 gale, 251liv.
.(JOu .. 6

--- 3 gaIs, 38/2 liv., cha.
(le..................3.85

--- 5 gais, 65 liv., cha,
(Ille..................6.25

Sirop de Blé-d'Inde. Marque Lily
White

Par caisse
Boites dle 2 livres, 2 douzaines.5.95
B3oîtes (le 5 livres, 1 douzaine. .6.55
Boites de If) livres. ½/ douzaine. .6.25
Boîtes de 20 livres, 1/4 douzaine. .6.20

(Les bottes de 5, 10 et 50 livres ont
une anse en fil de fer).

Fret payé pour 5 caisses de sirop ou
250 livres, Pour 10 boites d'empois ou
10 boites assorties de sirop et d'em-
Pois Jusqu'à toute station de chemin
de fer dans les provincés de Québec
et d'Ontario-à l'est ou au sud du Sauit
Sainte-Marie, Sudbury, North-Bay et
Mattawa et Jusqu'à tous les ports dei
lacs perdant la saison de navigation.

Conditions: net 30 jours. Pas dile.
compte pour paiement d'avance.
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CHURCH & DWIOHT
Cow Brand Baking Soda

Empaqueté coin
me suit:

Caisses de 96
ib paquets de
âm c, 5 cents . .3.45

(Caisst. du. 120 pa.qu.I 1 1h r'

W. CLARK, LIMITED,
Montréal

Corned Beef Compressé .. 1-½s. 2.90
Corned Beef Compressé . s. 4.90O
Corned Beef Compressé -. 2s. 9.25
Corned fleef Compressé G s. 34.75
Corned Beef Compressé . .14s.
Roast Beef--------- .4 2.90
Roast-----------is. 4.80
Roast----------2s. 9.-25
Roast----------6s. 34.76
Boeuf bouilli........s. 4.80
Boeuf bouilli--------s. 9.25
Boeuf bouilli-------Gs. 34.75
Veau en gelée.... ... /2s. 0.00
Veau en gelée...... .9. 0.00
Fèves au lard. Sauce Chili, éti-

quette rouge et dorée. 4 dou-
raines à la caisse, la douzaine. .0.90
do 4 douzaines, la douzaine. .1.25
do grosses boites, 2 douzaines,

la douzaine..........2.30
do à la Végétarienne, avec sau-
ce tomates, boites de 42 lhs. .2.25

do au lard, grandeur 1%...
Sauce Chili. la douzaine......1.90
Pieds <le cochons sans os A .. s.4.90
Pieds de cochons sans os -. .. 2s.9.90
Boeuf fumé en tranches, bottes de

fer-blanc...........3.40

lBo'uf fulmé en tranches, pots en
verre............l.3.90

Boe-uf fumé vit tranches, pots en
v'erre............s.1.80

Bovul fumé en trançhes, potsa en
verre.............2.80

Langue. jambon et Pâté de veau

Jambon et pâté de veau . .Ys23

Viandes en pots, épicées, bottes
en fer-blanc, boeuf, jambon,
langue, veau, gibier. . . . . .4.0. 75

Viandes en pots, épicées, en fer-
blanc, boeuf, jambon, langue,
veau, gibier .. .. . .. ...... %9.1.40

Viandes en pots, épicées. en ver-
re, poulet, Jambon, langue .. ' ,4s.2.40

Langues ...... q.s
Langues..........is.
Langues de boeuf, en boites en

fer-blanc..........',Js.3.90
Langues de boeuf, en bottes en

fer-blanc...........8.4(
Langues de boeuf, en boites en

fer-blanc ...... , s.13. 40
Langues de boeuf, en bottes en

fer-blanc..........2s.17.20
Langues en pots de verre....
Langues de boeuf, pots de ver-

re..........taille 1%14. 50

Langue de boeuf, pots de verre
.2s.19 71ý

Mine Maten 'tins" cachetées
hermétiquement......

Mince Ment........I.2'
Mince Meat.........2s. 4,<0
Mince Ment...... .. s.12.90

En sceaux de 25 livres .17,S

En cuves..........0.15
sous verre..........3.25

CANADIAN BOILED DINNER
Is.............. .40

-q.5.90
Mince Met-

KETCHUP AUX TOMATES
Bouteilles de 8 onces.....2.2
Bouteilles de 12 onces.... .7
Bouteilles de 16 onces.... .340

BEURRE DE PEANUT
Beurre de Peanut.....,s 1.40
Beurre de Peanut...... ~. 9n

KLIM
Petites boites, 48 d'U> de livre, la

caisse........... 5S5
Boites de famille, 24 d*1 livre, la

caisse............8.40
Boites d*Hôtel, 6 de 10 livres, la

caisse...........17

"MONOE"un Ecive-nou por aoirnn~des renseignements con1PiCt;iFAUX.COL ARROW TOWER CANADIAN LTD

PorlE6Halifax Trnovancoul

CLUETT. PEABODY à GO- OF CANADA. L.IMITED Service d'un océan & J'autre.
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Achetez du Macdonald
C'est le meilleur moyen de vendre du tabac recom-

mandable. Ces dernièref60 années les tabacs Macdonald
-dont la marque de fabrique est un "Coeur'- ont été
les tabacs favoris des Canadiens pour fumer et pour
chiquer,

Achetez les tabacs Macdonald en boites de 10 livres.
Chaque boîte de'Brier* et de 'Prince of Wales' contient
quatre palettes de plus que dans les autres empaqueta-
ges, de sorte que le détaillant fait un profit additionnel
de 60 à 80 cents par boite qu'il achète.

Tabac à Fumer en Palettes Tabac à Chiquer en Paletçts
"British Consola" "Prince of Wales'
"Brier" "Napoleon"
"Index" "Black Rod" [Torquette)

"Crown"
Marque de fabrique enregistrée

W. C. MACODONALD REC'D, INCORPORATED
maison fondée depuis plus de 60 ans.

MOIJTE (le BIER~I

MONTREAL, - P.Q. BOITE dePRINCE OF WA LES

TOUJOURS MIEUX QUE CE QU'ON EN ATTEND
Nswi Les aliments marins de la marque Brunswick répondent aux

besoins des gens difficiles partout.
La Marque Brunswick a établi l'étalon de qualité des produits alimentaires de

apoisson.
Le poisson frais pêché dans la fameuse Baie Passamaquoddy passe par un pro-
cédé scientifique et il est empaqueté quelques instants après être sorti de son élé-
ment, de sorte que l'on lui conserve sa saveur naturelle si appréciée par le con-
sommateur.

Nous n'avons pas à insister sur la popularité des produits de la MARQUE
BRUNSWICK chez les marchands qui les tiennent en stock. Ils savent par expé-

N.a. rience que les clients qui achètent les produits de la MARQUE BRUNSWICK
sont satisfaits et qu'ils "reviennent" et ce sont ces clients qui donnent le plus de
profits au marchand.
Commandez la MARQUE BRUNSWICK chez votre marchand de gros.

La liste-de la Marque Brunswick : / Sardines à l'Huile, V Sardines à la Moutarde, Finnan Haddies
(Boites ovales et rondes) Hareng Saur, Hareng à la Sauce aux Tcmates, Clame.

CONNORS BIROSe, iLTD., BLACK'S HARBOR, N. B.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

\ ol. XXXII -- No 33
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Les véritables

gagnent.
La Compagnie de London
ne volt ref user son Injonc-

tion.

Protéê5ez vos Clients

Les Toasted Corn Flakes
de KELLOGG

sont toujours mis dans la

WWM~rT7
l'enveloppe à l'épreuve de

l'humidité
(Traduit du "Globe" de Toronto,

numéro du 8 août).

LA MAISON DE LONDON
- PERD- EN APPEL

Il àà M <sil lu £à$ Av .

l'injonction prise contre la
W. K. Kellogg Cereal Co.

La Battie Creek Toasted Corn
Flake Company, limited. de London.ý
Ontario. s'était adressée IL la Co)ur
pour obtenir une Injonction dans le
but d'empècher la W. K. Kellogg
Cereal Company. de Toronto, Canada.1
et la Kellogg Toasted Corn I"lake
Company. de Battie Creek, 'Michigan.
de produire, manufacturer. vendre.
étaler ou annoncer des paquets ou
cartons contenant ou faits pour con-
tenir les Toasted Corn Flakes sein-
blabies à ceux employés par les
demandeurs.

Le juge Keiley. après avo!r enteu-
du la demande, le 10 juillet. prolon-
gea le délai de deux ;ernaines afin
de donner aux demandeurs une
chance d'examiner NI. J. L. Kellogg,
secrétaire des compagnies défende-
resses.

Le juge KelIey, jeudi, le 7 août.
rendit sa décision par laquelle il
refusait d'accorder l'injonction.

Ctte décision permet à la WV. K.
Kellogg Cereal Co., de Toronto, Ca-
nada, et à la Kellogg Toasted Corn
Flake Co., de Battie Creôk, Michigan,
de continuer la fabrication et la
vente au Canadla de leurs fameux au-I
thentiques Keilogg's Toasted Corn

-Flakes dans ue enveloppe en wax- 1

tite.1

Attention à cette signature

]FAITS A TOIRONTO, CANADA. PAR

1W. K. Kellogg Cereal Co.,
Kellogg Toasted Corn Flake Company

Battle Creek Mich. - Toronto, Canada

Vo!. XXXII - No -,
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Pensez à Votre Salle à l'Huile
Songez aux nombreuses minutes que vous perdez dans une journée à ma-

nipuler de la gazoline .et de l'huile, r minutes. que vous pourriez sauver

par l'emploi d'un équipement moderne.
Chaque vente que vous faites vous d onne-t-elle un profit ou vos profits

s'en vont-ils petit à petit à cause d'une mesure trop forte, de l'huile ren-
versée ou perdue par le coulage, l'évaporation et trop de temps passé à
la manutention?

UNE POMPE

Fig. 19.
Equipe-

ment pour
pétrole. POUR L'EMMAGASINAGE DE L'HUILE

mettra votre commerce d'huile sur une base pro-
fitable. Elle est à l'épreuve du coulage et de
l'évaporation; elle est précise, commode, absolu-
ment propre, jolie et elle sauve beaucoup de
temps. Elle vous permettra de vendre plus
d'huile avec moins de travail. Pas de perte d'au-
cune sorte. Pas d'odeur.
Permettez-nous de vous envoyer notre littérature

prouvant nos dires.

S. F. BOWSER COMPANY, LTD. •

F ToontoFIg. 241. Pom-
66-68 Frazer Ave., Toronto pà gazone

Bureaux de ventes dans tous les centres. "Sentinelle
Représentants partout. Rouge".

__ N ~ZI7EYIZ~
__ - -

-- 7 e--'
- - -r -j-r--.---

I -
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Fêves au Lard
CLARK

à la sauce aux tomates, chili ou sans sauce
Vos clients, M. l'épicier, tiennent toujours à la qualité, mais actuellement l'économie
est également une considération pour eux. Si vous leur donnez les Fêves au Lard de
Clark ils savent qu'ils ont la meilleure qualité à

Un prix raisonnable
De votre côté vous retirez des profits de la vente à vue, de l'écoulement
rapide de votre stock'et des clients satisfaits qui reviennent en acheter

PRENEZ-EN EN STOCK IMMEDIATEMENT

W. Clark, Iimited

ELLES SONT EN GRANDE DEMANDE

Montréal.

"BALAI SOMM E"
Fait par nous est la meilleure

Valeur en fait de Balai
au Canada

$8.75 la douzaine, livrée par lots de six douzaines
partout.

The Parker Broom Company
OTTAWA, ONT.

En écrivr t aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

Les de
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Nous offrons pour livrai-
son immédiate les marchan- LE SERVICE DE PUBLICITE DE
dises suivantes:
Poivre Noir -Poivre Blanc IIEIIN Z
Poivre Rouge -Gingenbre

Cannelle en branche et moulue D)onne dle boiis résultats ait marclian(l prio-
Clou de Girofle Thymigesfqitetàsefieuerptt0l
Alîspice (Piments) Serriette gesfqitetàs ar n euain
Epices de Ceylon Menthe Activez la vente (les 57 variétés (le lieiniz a
Muscade Effices lad eio aiatsdaiocse lBorax pour Catsup lad ensiala'e 'unne td
Moutarde ''Duffy'' nos étalages ; faites savoir il N'os clients, (lue

"Duhai"vous v'eIl]ez (les prod)(uits (le qualité. Ga-Graine de Lin, M.%illet (Canar' Seed,
Cafés, Thés etc., etc. gnie,. la conffiance (le votre c'lientele et atig-

PRIX SPECIAUX POU R mentez le nombre (le \,os clients satisfaits.

LE COMMERCE

J, J. DUFFY & CIE H#. J. Heinz Comfpany
117 RUE ST-PAUL OUEST, MONTREAL

Manuactuiersde a Podre Pât Fous les wroduits I leinz vendus au Canada
Manuactrier dela oudr à âtesoiît préparés au Canadla.

COOK'S FAVORITE

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

Il faut distinguer les
Allumettes et les
Allumettes d'Eddy

Lesquelles vendez-vous ?
Il y a tout autant de différence entrel.es allumettes qu'il
y en a entre les gens.
On peut toujours compter sur quelques-uns.
On ne peut jamais se fier sur d'autres.
Les allumettes d'Eddy sont comme de vieux amis
Elles ne vous désappointent jamais. (Le marchand non
plus ne reçoit jamais de plainte à leur sujet).
70,000,000 de ces allumettes sortent de notre fabrique tous
les jours pour tout mettre en activité dans le pays.
Un écoulement rapide de stock voilà ce que cherche tou -
jours le marchand et avec les Allumettes d'Eddy la chose
devient très facile.
Connues d'un océan à l'autre, elles se vendent toutes
seules.
Vous y gagneriez àenvoyer votre commande aujourd'hui.

THE E. B. EDDY
CO., ILIMITED.

Un produit toujours de saison
Le liiecuit SOD)A "SELEI-CT" se vend tout
le long (le l'annép et coi>stil ut pits, cotisé-
quent une ligne extrc'îîîeînent avantageuse
à. tenir. De plus, t lannée eii année, ses
ventes vont en augmentant, car sa qualité
loi vaut chRque jour' de nouveaux clients.
La~ réputation des Biscuits Sodas "SELECl"'
est pouir vous, hl. le Marchand. une g(aantie
de prernier ordre car elle vous assure nuI
débit constant et vous procure des cliente
satisfaits qlui sont pour votre magasin la
meilleure réclameo qui soit.

Nos voyageurs sillonnent la l>îovince de
Cctiéhec pour vous faciliter la remise de vos
Commandes et pour voue faire goùter nos
échantillons ;muais si vouis êtes de court dans
votre stock de biscuits, n'attendez pas leur
passage, écrivez-nous de suite et nous vous
fournirons le meilleur servize (lue vous puis.
siez attendre d'une maison réputée.
Nos Biscuits plaisent aux goûts les plus diffi.
ciles.
Ml sont avantageux à vendre.
Commiandez-en aujourd'hui.

The Montreal Biscuit Co.
Manufacturiers de

Biscuits et Confiseries

Montréal
Le Biscuit "Select" se distingue des autres par sa qualité

irréprochable, c'est le favori des consommateurs.
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Fruits et Légumes
EN GROS

Commandes de la campagne
par téléphone, télégrammes ou
lettres, exécutées promptement.

Livraison spéciale pour Montréal.

NAP. MORRISSETTE
IMPORTATEUR

18 Place Jacques-Cartier

MONTRIEAL

Tél. Main 845.

Faites payer votre loyer par vos
étalages de vitrine

Beaucoup de ventes se font sur le trottoir.

Supports pour Etalages de Vitrine

Une série merveilleuse de supports interchangeables patentés
pour étalages de vitrine, appropriée aux Articles de Nouveautés.
Costumes. Chapeaux. Chemiserie. Chaussures et Marchandises
Générales. La série vous donnera 10 ans de Bons Services en
rendant effectif votre commerce par l'arrangement de garnitures
de vitrines.
Les Supports que vous voyez ci-dessus ne pont que quelques-uns
les dlisposqitifs que vous pouvez obtenir avec la série complète;
onipeut obtenir des centaines d'autres arrangements.
Faits de Chêne. fini Doré, Antique ou Patiné. La série est mise
en un coffre en bois dur avec couvercle à charnières, un bon
endroit pour garder les "Younits extra» qui ne servent pas pour
le moment. Il y en a des miliers de cette série en usage jour-
nellement.
No 104. Cette série a 130 "Younits" interchangeables

pour vitrines (le Magasin Général . . . . . . . . . . . 27.50
En outre de la série ci-dessus, nous en fabriquons une pour
l'usage exclusif du Commerce d'Epicerie. Cette série est tota-
lement différente de la série pour Magasin Général; elle est
faite pour l'étalage de marchandises plus pesantes et convient
spécialement à l'Epicerie de détal.
La Série No 20 a 89 "ounits" interchangeables pour les

Vitrines de Grandes Epiceries .. .. .... ... .... ».50
La Série No 20t/ 2 a 50 "*Younts" interchangeables pour

les Vitrines de Petites Epiceries .n....... . ... $23.10
En Stock à Hamilton - Commandez directement ou par votre

marchand en Gros - Patentés et faits au Canada.

THE OSCAR ONKEN CO.
5150 FOURTH STREET, Cincinnati, Ohio, U.S.A.

notre 6idt de 'Jkhtttur
Consultez dans les pages du présent

numéro du "Prix Courant," notre "Guide de

l'acheteur" ; vous y trouverez bien des rensei-

gnements utiles qui vous permettront de faire

vos achats aux meilleures conditions du marché,

en vous adressant aux meilleurs fournisseurs.

Vol. =II - No 33
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SOUPE AUX TOMATES
Sa saveur délicieuse de

tomates rouges mûres

est aimée de tout

le monde---

La qualité y entre
avant que l'éti-
quette soit mise

sur la boîte. On y gagne de tenir
un bon stock de cette
ligne populaire.

Demandez-la à votre marchand de gros

ou écrivez directement

Dominion Canners, Limited
HAMILTON, CANADA.

En écrIvant aux annonceurs. mentionnez "Le Prix Courant", s.v p.
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HOTEL VICTORIA

Exigez.ceteNTAIH., PropriétaireExigz cete COT DUPALAIS

L Plan Américain, $3»0, $3.541 etMarque $4.00 par jour.

Pour avoir ce qu'i! y
a de mieux en fait de

IR7 Les
Saucisses au porc fraisFaiePrpés

FrankfurtFaiePrprs

Jambn Prss6l'Avoine roulée "Perfection"
Saucissons de Boulogne de

2~I1~Ti~'Saucissons Spéciaux BRODIE
Régulier et à l'ail sont toujours en demande, et vous de-

vrlez les planer bien en vue dans
votre magasin.

___BRODIE &HARVIE, Llmited
COTE &LAPOI NTE Montréal. TEléph. Main 436

En r.__ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

287 rue Adam. MAISONNEUVE _____________

Arthu Broeur . A.Téléphone Bell 491.
Arh r-Bodu. .Truclel J. E. Guillet

M ANU FACTU RIER
D'EAUX GAZEUSES TRUDEL & GUILLET

Volaille Vivante, Oeufs Frais Spécialités: NOTAIRE S
PonusetPlmeIron Brew Cidre Champagne Argent à prêter, Règlements d.- fail-Podu t lueGinger Aie Cidre de Pomme

Demandés par Cream Soda Eau Minérale lite et dm huccessions, Examens de
Lemon Sour Fraise titres, Difficultés commerciales, Col-P. POULIN & CIE Cherry Creamn Orange lcinec

MARCHE BONSECOURS, montréa1 Champagnle Kola Siphon, Etc. lcinec
ltemlses Promptes. 35 rue Frontenac TEE'OE Bra - 3 u lznrPal, de commission:. LASALLE 256 TROIS-RIVIERES

Demandez les prix par lettre.

Tout le monde connaît, Tout le monde achète

Demande ~ JVente
considérable II~ * ~assurée

RIG
î i La Grippe Espagnole sévit encore. Garnissez donc vos stocksÈAvis aux d'eaux purgatives. "RIGA"; elles constituent un préservatif

#0 contre ce terrible fléau.Commerçants Dites-le à vos clients.Vedzlu"RG.

SOCIETE DES EAUX PURGATIVES RIGA, 4Q RUE PLESSIS, MONTREAL.

SIANWAYmHUICIIINS LIMIIED
IMPORTATEURS GÉNÉRAUX

THÉ'fS CAPES
Nous avons quelques occasions spéciales à offrir en fait de thés de Ceylan,
des Indes, de Java et du Japon, pris dans notre stock frais et nouveau et
choisi spécialement par des experts ayant unie expérience de plus de 20 ans.

Si vous avez besoin de thé n'oubliez pas de demander nos prix. Ecrivez-nous.
18 RUE ST-ALEXIS, - - MONTRÉAL.
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Lorsque vous vendez les confitures et gelées
de notre marque vous êtes garanti contre toute
réclamation de vos clients, parce que nos pro-
duits donnent pleine et entière satisfaction.

Commandez à présent vos appro-
visionnements de Confitures de

Fraises de la Marque

Old City Manufacturing Co., Rgd. de Québec
Elles sont faites des fruits les plus soigneusement
choisis qui conservent dans le sirop leur saveur
particulière toute entière et leur forme intacte
grâce à notre procédé moderne de refroidisse-
ment.

Notre manufacture est munie des machines les plus perfectionnées, et
tenue dans un état de propreté remarquable et est opérée par des experts,
ce qui vous assure la perfection des produits que vous nous achetez.

Ecrivez-nous pour cotations ou autres rensei-
gnements ; nous sommes à votre entière disposition.

Old City Manufactu ring Co. Rgd
Manufacturiers de confitures et gelées.

QUEBEC, (P.Q.)

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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LES TRIBUNAUX
JUGEMENTS EN COUR SUPE.

RIEURE

Ulric Archamhault vs P. Garn.eau,
Québec, $318.

P. E. Layton vs Jas. Rowan, Montréal,
4ième el.

Viauville Lands Ltd. vs H. A. E. Mo-
rin. Ls. Langlois. Narcisse Sauva-
geau, Eust. Bissonnete, Jos. Létour-
neau. Montréal; Oliva Prairie, Bou-
cherville, $5.110.

J. E. Chicoine vs Zoèl Martel, Mont-
réal, $395.

Western Canada Flour Mlilîs Co., Ltd,
vs Emery Choquette, Tétreaultville.
$336.

Dolor Raymond vs W. Pépin, Mont-
réal, $249.

Reafties Securities Ltd. vs F. A. Sé-
nécal, Piantagenet, Ont., $658.

Mlle E. Champagne vs Salvatore Mos-
cato, Jos. Figluizzi, Montréal, $517.

J. R. Constantineau vs J. A. Mlireault.
Montréal, $592.

La. Trudel vs A. G. D. Legrove. MIont-
réal, $100.

L. W. Leduc vs Laura de Courcelies,
Montiéal, $230.

A. Kaiechman vs Mozes Zaltzman.
Montréal, $125.

_:0:

JUGEMENTS EN COUR DE
CIRCUIT

Alb. Dubois vs E. Paradis, $31.
Rice Studio Ltd. vs Bert Davidson et

al., $40.
J. A. Tremblay vs Mme Fred. Suther-

land, $9.
H. Dupras vs G. Bissonnet, $72.
Léo Bertrand vs Ed. Bouchard. $16.
Graham Marchand Agency Ltd. vs

Mme John Hugues, $62.
G. Vandeiac Ys Suce. Anna Lortie, $79.
Hôpital Dr Dupont Liée, vs Suce A.

Lortie, $33.
J. G. Graham vs Mme A. E. Balfy et

vir, Outremont, $3.
P. A. de Graseilliers vs 1. Trudeau,

Montréal, $50.
M. P. S. Co. vs Art. Leboeuf, $7.
Couvrette, Sauriol Ltée, vs A. Aubin,

$31.
H. M. Gardner, es quai. vs Jules Lan-

dry, $23.
G. Brosseau vs Jos. Goudreau, $9.
E. R. Bernard vs Art. Chartrand, $12.
C. W. Lindsay Ltd., vs Margaret Amni.

strong, $24.
Jacob Shialovitch vs Paul Raymond,

$4.
Geo. Martineau vs AIt. Wagner, $3.
A. Dorais vs Ls. Arcand, $38.
Dr J. E. Lesage vs R. Pruze, $36.
0. Lajeunesse vs H. Brunet, $12.
Tekley Waika vs Stephen Roman.

chuck, $70.
Ait. Barton vs Wm. Madden..Côte St.

Paul, $6.
Beaudoin Ltée vs M. A. Nadon, La-

chine, $12.
Emilo Leduc vs Donat Brisson, $40.
Nap. Gagné vs Arthur Mario, $18.
E. Ranger vs Jean Robert, $3.
Gust. Cardinal vs Nap. Major, Bord-

à-Plouffe, $6.
Chapieau et Gauthier vs Ovila Blain,

Côte des Neiges, $24.
A. Drouin vs Geo. Gingell, New Glas-

gow, $62.
Caron Frères vs Wilf. Doré, St-Stan.

de Champlain, $28.

Hector Gauthier vs Frm. Desauteis,
St-Laurent, $11.

Mlorrissette Ltée vs X. Livernoche,
Trois-Riviè'res. $34.

A Germain vs D)omina Lachapelle.
St-Léonard dle Port Maurice, $40.

International liarvestor Co. of Cati.
vs Il. aMIssé, Village Ste-Brigide,
$20.

Iludon et Hébert Cie., Ltée, vs D.
Verdome, Shawinigan Falls, $1.

F. Riendeau va Fra Couilliard, Chà-
teauguay, $20.

Hiector Lamontagne hic., vs Honoré
Lalwrge. Val B1rillant, $51.

Iludon, Ileblert et Cie, Ltée, vs C.P.R.
$59.

Albert Denault vsi A. Lavallée, $23.
MI St-Jean vs Jos. Julien, $12.
leaudoln Liée vs Rl. Hébert, $20.
F. X. Vincent va E. Corman, $36.
.Mary Smith vs J. J. Miller, $37.
Frs McCay vs P. Mfonahan, $1.
A.' L. Struthiers vs F. Naughton, $17.
1L8 Mardil vs Ait. NMiron, $6.
Il. J. Bisson vs T. Brosseau, $16.
MI. Sauvé vs A. Moss, $13.
Installment Sales Co. Ltd. vs A. Se-

gai, $66.
Dunchesne & Grimiard vs G. Martel.

$23.
Eusèbe Courville va A. Gauthier, $3.
Ait. Barton vs Albert Fry, $4.
Jos. Lamnoureux vq S. Rochon, $56.
A. Hastie vs Ed. Moore, $17.
Sun Trust Co. vs G. Fuerst, $82.
Mime MI. Murphy va E. Lespérance,

$10.
John Boyne vs C. P. Durnas, $50.
D. Céré vs A. St-Onge, $11.

VENTES PAR HUISSIER

NOTA - Dans la liste cl-dessous
les noms qui viennent en premier lieu
mont ceux des demandeurs, les cui-
vants ceux des défendeurs; le Jour,
l'heure et le lieu de la vente sont
mentionnés ensuite et le nom de
l'huissier arrive en dernier lieu.

Dr K. Rl. Arthur vs W. E. Clarabut,
16 août, 2 parn., 2016 Jeanne Mance,
Lafontaine.

Greater Montreal Land Ltd. vs Mme
C. Migneault, 18 août, il a.m., 453
St-Jacques, Norniandin.

S. M. Sacliat vs J. Pollack, 18 août,
10 a.m., 532 Dorinon, Lauzon.

Jos. Finnie vs Geo. V. Kent, 18 août,
il arn., Dixie, Lafrance.

Beaudoini Limitée vs P. Valiquette, 18
août, 10 a.rn., 450 Atwater, Bros-
sard.

A. Carrière vs Moïse Ranger, 18 août,
1 p.m., 103, 1ère avenue, Lachine,
Brossard.

R. Forest vs Jos. Shea, 18 août, 1 p.
m., 509 Marie-Anne E. Brossard.

Cohen Ltd. vs Tliéo. Bégin, 18 août,
10 a.m., 931 Cartier, Brossard.

T. P. Wheian vs Robert Swee, 18 août
10 ar.. 1452 St-Laurent, Brossard.

C. E. Sabat vs Jos. Adam, 18 août, 2
p.m., 61b 10e ave., Lachine, Bros-
sard.

O. Arcand vs J. Verniette, 18 août, 2
p.m., 251 6e ave., Lachine, Brossard.

A. Carrière vs O. Durocher, 18 août, 2
p.rn., 269, 5e ave., Lachine, Bros-
sard.

O. Arcand vs E. Thibert, 18 août, 2
pmn., 151, 2nd ave., Lachine, Bros-
sard.

A. Carrière vs Wrn. Séguin, 18 août,
1 p.rn., 115a lie ave., Lachine,
Brossard.

A. Arcand vs M. Ranger, 18 août, 1
p.mn.. 103, Lachine, Brossard.

Wrn. Drouin & Cie, vs Mme C. Si
Pierre, 18 août. 10 arni., 1042 or
léans E. Brossard.

Mmne N. Turcotte vs Arthur Raber, IN
août. 10 arni., 1243 Verdun, Bro,
sard.

hlme N. Turcotte vs Mine Chas. RaN
mond, 18 août, 10 a-ni., 1545 Verdiiii.
Bîrossard.

Il. Chevalier vs H. Dubord, 18 août.
Il a.ni., 156 deLaroche, Brossard.

L. Bourbonnière et aI.. vs D. Laurent.
18 août, 2 p.m., 128 Chemin Lasal
le, Lachine, Brossard.

J. J. A. Bernard vs Alfred Lemnar
quant, 18 août, 10 arni., 2609 îlot
chison, Lapierre.

Jos. Messier vs Mmne Aug. Cyr et vir.
19 août, 10 arn., 118a Ste-Emiélle,.
Lau zon.

John N. Green vs A. Strather. Isý
août. Il a.m., 1049 St-Laurent.
Pauzé.

Wni. Winfrey vs Henri Sénécal, is
août, Il a m., 40 de l'Eglise, Village
St-Laurent, Latontaine.

Julien Pitre vs Hector Vaînais, 20
août, 10 a.m., 439 Anger, Coutu.

M. A. de Palma vs John Krarns, 2o
août, 1 p.m., 1463 Cadieux, Coutu.

Sanche et Leblanc, Ltée vs F. Dasen-
zo, 19 août, il a.m., 990 Ontario E.
Bouchard.

T. P. Oakes vs J. A. Rivest, 19 août.
10 a m., 429 St-Hubert, Bourdeau.

L. Corbeil vs T. Flatcher, 19 août, i10
arn., 1718 Bordeaux, Bourdeau.

R. Corbeil vs J. H. Lapierre, 19 août.
il arn., 268 deLaroche, Bourdeau.

S. Miller vs Ernest Barlaud, 19 août,
2 p.rn., 82 Ste-Emélie, Bourdeau.

O. Diotte vs E. Albert, 19 août, 3 p.
ni, 213 Ryde. Bourdeau.

Latour et Frère vs Emile Durocher,
jr., 19 août, 10 arn., 756 Garnier.
Bourdeau.

Cohen et Frère vs H. Fréchette, 19
août, 10 arn., 175 Notre-Darne E
Lapzon.

S. W%\ Washer vs Stewart Antliony.
18 août, 10 arn., 110 Charron, Lau-
zoni.

S. MI. Washer vs Stewart Anthony, 1S
août. Il a.rn., 602 St-Antoine, Lau-
zon.

B. T. Aurnond vs Adélard Bélisle, 19
août, 10 a.m., 407& Joliette, Lauzon.

Rosemount Realty Ltd. vs Paris C.
Costo. 21 août, 10 a.m., 3081 Ber.I
Coutu.

Jos. Cabana vs Lactance Mague, 21
août. 1 p.m., 912 Ste-Catherine E.
Coutu.

Nap. Gendron vs M.%elaseppe O2sar.
(lins, 21 août, 11 a.rn., 471 Dulutht
Bienjc'netti.

. 0:

AVIS DE DIVIDENDE

Re D. A. MecKercher, de Victoriaville.
Un premier et dernier dividende,
payable le 27 août par Paul L. Tur-
geon, curateur.

Le Café Champêtre Ltée, Montréal.
Un premier et dernier dividende,
payable le 29 août par Geb. Duclos,
liquidateur.

CURATEUR

Samuel Berger, 1236 St-Laurent. Vin-
cent et Lamarre, curateurs.

Calixte Descoteaux, de Trois-Rivières.
Blsson et Lamarre, curateurs.

Vol. XXXII - No :,3
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Renseignements de Trois-Rivières et d'Arthabaska

RAPPORT DE LA SEMAINE FINISSANT LE 9 AOUT 1919

Comté Arthabaska

ACTIONS EN COUR SUPEIIIEITItE

IDaine C. Gagnoni vii (léophuas Itisso,î, de Trhet ford Mines. Sé
parat ion (te corps.

ixime C. Gagnon vs Cléophas Ilisson, de Thetford M invs Sut
sie g,ïgerie conservatoire.

IPaine C. Gagnon vs Cléophas Ilisson et La Bianque NitilonaIt
et zJ. Tiers-Saisie. Saisie gagerie conservatoir(

Coinnimiýsaires d 'Ecoies pour la M unicipalité de lat paroisse de
Ste Anatust!ie de Nelson, Demandeur vs Damne Rosaile Suni
soni et l'h rref Chartrand, de Ste-Anastasie (le Nelson,

$fl29I.
Joseph Roberge v,; Georges Boisvert, de St-Aibert de Wu'r-

wick, 2èmne classe.

JUGEMENT EN COUR SUPERZIEURE

P' A. Brassard vs Alfred Lacourse. de Wotton Nord. luge-

tuent contre défendeur pour $103.68.

JUGEMENT EN COUR DE CIRCUIT

1'. A. Brassard vs Donat Destossés. do Ste-Clothilde de Ior-
ton. Jugement contre défendeur pour $96.91.

BUREAU D'ENREGISTREMENT
CITE ET DISTRICT DES TROIS-RIVIERES

Semaine du 5 au 12 août 1919.

Oblgaton-Odina Blanchette à Ernest Blanchette.
Obigation.-Frédéric Manseau à Caisse Populaire des Trois-

Rivières.
Obligation.-Xavier Laroche à Caisse Populaire des Trois-

Rivières.
Vente-Alex. et Ernest Blanchette à Joseph Trottier.
Quittance-H. E. Bachand à Frédéric Manseau.
D)éclaration socIaie.-Gas-O-Nol Company of Canada.
Vente-Hér. Athanase Poussier à Vve Rosario Marcouilier.
Xente.-Banque Royale à Sévène Paillé.
Quittance.-Géîlnas et Jourdain à succ. Ath. Poussier.
Vente.-M¶oïse Dupont à Donat Dupent.
Vente-Oscar Biais à Emile Duval.
Vente-Dame Timothée Bernard à Joseph Quellette.
Quittance.-Arthur Provencher à Francis Masse.
Vente.-J. H. Chevalier et aI., à Gédéon Masson.
Quttance.-Ernest Langlois à Wilfrid Côté.
Quittance-Percepteur du Revenu à suce. Elodie Gingras.
-Nain-levée.-The Royal Trust Ce.. à The Shaw. W. & P. Co.
lDéclaration sociale-L'Hôtel Frontenac, Enregistré.
Rétrocession.-eo. Cadorette à Désiré Deschènes.
Quittance-Désiré Deschènes à Geo. Cadorette.
Vente.-Louis Rouette à William Janvicr.
D)éclaration sociale.-Dubé et Fugère.
Vente.-J. P. Gadbols à Canadian Pacifie Ry.
Vente.-Amanda Savard à Alexis et Ernpat Blanchette.
Transport-F. X. Vanasse à F. P. Roy.
Subrogation.-Vve J. B. Bourgeois à Armand Gauthier.
Rétrocession.-Léo Bourassa à Edouard Therrien.
Obligaton.-Félix Pagé à Sévère Ricard.
Vente.-Joseph Trussart à Joseph Pratte.
Vente.-Joseph Lahaie à Félix Pagé.
Transport.--G. A. Ferron à Ludger Matteau.
Obligation.-Arthur et Sylvio Venues à Dosithée Leduc.
Vente.-Pierre Jacques à Laurentide Ce.
Vente.-Dame G. Normandin à F. X. St-Arneault.
Quittance.-Delle A. Laperrière à A. et S. Vennes.
Quittance.-Dame M. A. Cossette à A. et S. Venues.

Quit tance.- Edouard Therrien à Léo Ilourassa.
Quittance. Damne Ls Lemioinv à A. S. Venues.
Quittance.--J. C. A. Ricard à U. et L. Morais.
Quittanice-MNart in eau et Frêr(n à Hl Sansfaçon.
Quittance. -Ludger Matteau à G. A. Ferron.
Quittance.- -James MeNeely à l)anie L. Lazarovitz.
Quit tance.- D)ame P. X. Trenibîay à Arthur Surpreinant.
Quittance. -Sévère Bolsvert à Edouard Grenier
M ain-levée. WýeI ile J uneau.

CITE ET DISTRICT DES TROIS-RIVIERES

Semaine du 5 au 12 août.

JUGEMENTS EN COUR SUPEIIURE

Arthur l3éland vs Théophile Ricard. Trois-Rivières. $157.76.
Donuinique Tessier, lierthiervilie vs lsruèl BIisi, Baie Sha-

winigan. $214.25.

JUGEMENTS EN COUR DE CIRCUIT

N. E. Clément et Cie. Ltée v8 Charles Racette, $41.25.
Joseph Carbonneau vs Joseph Valière. $90.010.
Henri Leblanc vs Ontésime Dupuis. $67.00.
J. L. Durand vs Josaphat Duval, $26.94.

ACTES ENREGISTRES AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
D'A RT HABAS KA

Du 4 au 9 août 1919.

Vente.-Désiré Caron à Nazaire Roux,, p. 378, 2 p. 374 et p.
379, Tingwick, $2.000 payées.

Vente.-Joseph Nadeau à Désiré Caron, p. 362, Tingwick,
$1.150 payées.

Obligation.-Adélard Hamiel à Louis Trottier, 4 8.0. 1147,
Tingwick, $900.

Vente.-Charles Lacroix à Louis Jacques, 264, Princeville,
$900, payées.

Obligation.-Louis Larivière à Mme Philomiène Boîsvert, 193,
Bulstrode, $600.

Donation.-Maxime Duhaime à Mme Délia Duhalîne. 244 et
p.s. 245, Bulstrode.

Vente-Paul Hamel à Thomas Cadotte, p. 325, Buistrode,
$1,800, $750 a/c.

Vente.-Alcide Pepin à Bennett Feeney, N.P., %e. 83, Bul.,
strode et autres, $1. payée.

Obligation.-Louis Perreault à J. Nap. Blanchette, 1/3 est
172, Bulstrode, $1,000.

Vente.-Edouard Ouellette à Félix Houle, 41.59 et 41.58,
Bulstrode, $9.000. $1,50 a/c.

Vente.-Félix Houle à Edouard Ouellette, %e. 211, Bulstrode,
$2,000, $500 a/c.

Donation.-Alexandre Labonté à Donat Labonté, 23b et 23c,
12e rg, Stanfold.

Vente.-Adélard Fortier à Napoléon Parent. p. 97, Arthabaz-
ka-Ste-Victoire, $2,200, $1.200 a/c.

Vente.-Joseph Pinard à Roméo Pinard, p. 217 et autr2s,
Horton, $4,000, $100 a/c.

Donation.-Edmond Rochefort, pèFeT à Alexand re Boisvert
et ux. p.o. 9 et 10, Bulstrode.

Vente.-Alexandre Boisvert à Tmery Rochefort, % est 36,
Bulstrode, $2,150, dues.

Vente.-Charles Gervals à Walter Foucault, p. 425, Bulstro-
de, $1.000, $200 a/c.

Transport.-Daniel Grégoire à Sév6rin M. Lamarre, sur AIt.
Houle, de ce qui est dû.

Transport.-Sévérin M. Lamarre à Daniel et Adélard Grégoi-
re, sur Alfred Houle, de ce qui est dû.

Tutelle.-Mineurs. Désiré Bergeron, Stanislas Bergeron, tu-
teur et Pierre Piché, subrogé-tuteur.

Mariage.-Armand Girouard et Mlle Alice Thibaudeau, com-
munauté de biens.

Vente.-Lucien Fournier à Rosaire Turcotte, 813, Warwick,
$1,252.34, payées.
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Services Gratuits pour
nos abonnés

En vous abonnant pour un an au "Prix Courant", vous aurez
droit aux importants services suivants:

PUBLICITE ET ORGANISATION.

Ce service vous fera réaliser des bénéfices supplémentaires
ou économiser des frais généraux. Il vous donnera six consul-
tations gratuites dans l'année selon vos besoins.

PETITES ANNONCES

Si vous recherchez du personnel, une marchandise ou un objet
quelconque; si vous désirez vendre quelque chose, confiez votre
désir aux Petites Annonces du "Prix Courant" et vous aurez des
résultats. Vous pouvez utiliser gratuitement 10 lignes par an.

DOCUMENTATION CENERALE

Vous recherchez certainement en détail dans les livres, la docu-
mentation qui est résumée dans le "Prix Courant". Notre ser-
vice de librairie vous procure sans frais, ce dont vous avez
besoin.

CONSULTATIONS JURIDIQUES

Pour toutes consultations en matière légale, notre conseiller ju-
ridique vous fera des conditions particulièrement réduites.

RENSEIGNEMENTS GENERAUX

Nous sommes en mesure de vous indiquer, sans frais, les Four-
nisseurs pouvant livrer, et vous procurer les marchandises qui
vous font défaut.

PLACEMENTS DE CAPITAUX

Nous invitons nos lecteurs à nous consulter chaque fois qu'ils
seront sollicités de souscrire dans des compagnies, et nous leur
donnerons les informations qui pourront leur être utiles; nous
pourrons ainsi leur éviter des pertes fréquentes occasionnées par
le trop de confiance accordé à certains agents financiers n'ayant
pour but que d'exploiter le public.

EN LISANT LE "PRIX COURANT", EN UTILISANT NOS SER-
VICES GRATUITS, VOUS RETIREREZ DES PROFITS QUI
VOUS REMBOURSERONT PLUSIEURS FOIS LE MONTANT
DE VOTRE ABONNEMENT.
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Débouchés commerciaux pour les produits canadiens
"Le Prix Courant" se fera un plaisir

de mettre tous les intéressés en rela-
tions avec les maisons d'affaires dont
les demandes sont mentionnées plus
bas. Toutefois, il ne faudra pas oublier
de mentionner le numéro de l'item.

1884. Provisions. -- Un correspon-
dant lde Glasgow demande des agen-
res pour des exportateurs canadiens
de beurre, fromage. conserves. fruits
secs et autres produits.

1885. Farine, conserves, etc. - Un
marchand danois aimerait à corres-
pondre avec des exportateurs cana-
dions do farine, conserves et autres
produits.

1886. Articles en cuir. - Un nar-
chand de Smyrne, Asie Mineure, ai-
fierait à entrer en relations avec des
exportateurs canadiens d'articles en
cuir et autres produits manufacturés;
ainsi qu'avec des importateurs de fi-
gues, raisins, réglisse, tabac, tapis,
etc.

1887. Confitures. - Un magasin à
rayons bien connu de Londres aime-
rait à correspondre avec des manu-
facturiers canadiens de confitures.

1888. Saumon salé, farine et saumon
en boites. - Une maison de Copen-
hague, Danemark, aimerait à entrer
en relations avec des expéditeurs èa-
nadiens de saumon salé, homard en
bottes, farine, dans le but d'établir
des relations directes d'affaires.

1890. Dormants de chemin de fer.-
Une compagnie de Londres s'occu-
pant d'importer et de créosoter le
bois aimerait à correspondre avec des
manufacturiers canadiens de dor-
nants (tics) de chemin (le fer dans
le but de faire des affaires. Dimen-
sions ordinaires employées dans ce
pays. 9 pieds x 10 pouces x 5 pouces
ou 8½ pieds x 10 pouces x 5 pouces.
les deux avec surface plate de 8 pou-
tes sur le dessus, et 9 pieds x 12 pou-
ces x 5 pouces avec surface plate de
10 pouces sur le dessus, c.i.f. la piè-
(e à Londres, Grimsby, Grangemouth
ou Ardrossan, par cargaisons de
steamer d'environ 40,000 à 50,000,
spécifiant approximativement la date
de l'expédition.

1891. Saumon dans la saumure. -
Une maison de Liverpool aimerait à
avoir les adresses d'empaqueteurs ca-
nadiens de saumon dans la saumure,
en tierces de 300 livres chacune. On
achèterait des approvisionnements
considérables.

1894. Bouteilles de verre. - Une
maison de Londres désire acheter des
flacons à marinades et des bouteilles
a sauce et elle aimerait à communi-
quer avec des manufacturiers cana-
diens pouvant remplir des comman-
des.

1897. Moutons.-Une femme d'af-
faires de France désire acheter des
moutons du Canada régulièrement
tous les mois. Elle en achèterait 200
chaque mois et elle paierait comptant
sur livraison en France.

1899. Représentation en Belgique.-
Un importateur d'Anvers himerait à
représenter des exportateurs de café,
cacao, céréales, graines de semences,
produits alimentaires, fruits secs et
frais, confitures, caoutchouc, peaux,
ivoire, cire, tabac, etc.

1990. ProguIts glimentaires. - Un

agent à commission de Bordeaux,
France, alinerait à représenter en
France les exportateurs de produits
ali nintaires.

1901. Un offlcier français. parlant
plusieurs langues aimerait à corres-
pondre avec des manufacturiers cana-
dtiens désirant étre représentés dans
les pays d'Europe.

1902. Pommes. - Une maison le
courtiers de Glasgow vendant à len-
can pour le compte d'expéditeurs. dé-
sire des consignations de pommes en
boites e' en barUs.

1903. Pommes. - Un courtier de
Londres ve nlant en grande quantité
à l'encan aimerait à counniti lquer
avec des expéditeurs le pommes.

1907. Clous de broche. - Une mai-
son de Liverpool ainierait à comnuni-
quer avec îles exportateurs de clous
de broche.

1914. Pommes. - Une maison <le
Liverpool aimerait à vendre des pon-
mes en boites et en barils.

1918. Cordes, ficelles, etc. - Un
agent manufacturier de St. John est
prêt à représenter des manufacturiers
et (les exportateurs canadiens de cor-
des et de ficelles, toiles cirées, thé.
tabac à chiquer, planches et bois de
toutes sortes.

1919. Produits manufacturés cana-
diens. - Un agent à commission <le
St. John désire communiquer avec
les exportateurs et des nanufactu-

riers canadiens de poudre à pte,
ammoniaque, alabastine, pétrisseurs
à pain, brosses et petits balais, beur-
re, fromage et oeufs, boutons et bou-
ales pour vêtements d'hommes, bon-
bons. confiseries, chocolats et cidre
de pommes.

1920. Maisons portatives et Fourni-
tures de Boutique. - Un ingénieur
civil de Paris. aimerait à représenter
cles exportateurs canadiens de mai-
rons portatives et de fournitures gé-
nérales de boutiques.

1921. Poisson en conserve. - Une
maison d'importation et d'exportation
française de produits alimentaires ai-
merait à acheter du poisson en con-
serve du Canada.

1924. Bois de construction - Une
maison française du sud de la France
aimerait à importer du bois canadien.

1926-1935. Produits alimentaires. -
Des exportateurs canadiens de pro-
duits alimentaires désirant vendre
leurs produits en France pourraient
trouver des représentants à Paris,
Rouen, le Havre, Nantes, Bordeaux,
Lyons, Pontarlier, Marseilles.

1938. Agence. - Un marchand grec
de Salonique, désire entrer en rela-
tions commerciales avec diverses
maisons canadiennes, dans le but de
faire de l'exportation et de l'importa-
tion de leurs produits.

1941. Fer et Quincaillerie. - Une
maison de Liverpool, fondée depuis 50
ans, désire avoir agences de maisons
canadiennes fabriquant des articles
en fer ou de la quincaillerie.

1940. Agences. - Une compagnie
bien connue d'exportateurs de New-
York désire avoir l'agence de manu-
facturiers canadiens de bois pour
faire de l'exportation dans cette ville,
et dans divers pays, surtout en Gran-
de-Bretagne. en Europe et dans les co-
lonies anglaises. où elle a des bureaux
et agences. Cette compagnie aime-

rait aussi à communiquer avec des
nianufacturiers canadiens pour l'ex-
portation de produits laitiers, surtout
du fromage, du lait condensé et du
beurre.

1942. Meubles, quincaillerie. -- Un
Anglais, établi depuis quatorze ans aus
Canada, est à la veille de retourner
en Angleterre, pour un an oui plus et
Il aimerait à avoir l'agence de fabri-
cants de meubles <le bureau et de
ménage, quincaillerie, etc. Expérienî-
ce de Première classe dans l'achat de
ces marchandises; il a déjà été voya-
geur île commerce pendant six ans en
Angleterre.

1943. Représentation. - Une mal-
son anglaise établie à La Guaira, Vé-
nézuéla, dans le but d'activer le conm-
ierce entre la Grande-Bretagne, le

Canada et le Vénézuéla, aimerait à
communiquer avec des manufactu-
riers canadiens et les organisations
canadiennes d'exportations dséirant
représenter des exportateurs de pro.
duits alimentaires, tels que farine,
conserves, poisson, beurre, fromage,
etc. Elle offre également ses servi-
ces comme agents acheteurs pour des
importateurs canadiens de café et de
cacao du Vénézuéla.

1601. Conserves 'de fruits et pro-
duits généraux. - Une maison d'im-
portateurs de Londres, Angleterre, dé-
sire établir des relations commercia-
les avec des exportateurs canadiens
de conserves de fruits et de produits
généraux.

1604. Une maison à commission de
Calcutta, Inde, ayant <les succursales
à Bonbay et à Karachi, importe ré-
gulièrenient des produits américains
et canadiens, et elle désire étendre
leurs relations à de bonnes maisons
désirant exporter des marchandises
canadiennes.

1633. Pulpe, Sulfite. - Une grosse
et importante maison japonaise de
Tokio aimerait à vendre de bonnes Il-
gncs de pulpe sulfite canadienne fa-
cile à blanchir. Des échantillons et
des renseignements complets sont de-
mandés immédiatement.

1647. Barytes. - Un importateur de
Liverpool, Angleterre, désire corres-
pondre avec des exportateurs cana-
diens de barytes.

1651. Ustensiles de ménage, meu-
bles et matelas. - Une maison belge
anmerait à recevoir des cotations, si
possible, c.i.f. Anvers, de manufactu-
riers canadiens d'articles et d'usten-
siles de ménage bon marché, meu-
bles et matelas de laine d'un prix
modique.

1652. Instruments aratoires. - Une
maison belge aimerait à entrer en re-
lations avec des manufacturiers cana-
diens d'instruments aratoires de tou-
tes sortes.

1682. Il retourne en Chine. - Un
Canadien, agé de 30 ans, ayant passé
4 ans en Chine et ayant passé le
temps de la guerre en France, en qua-
lité d'interprète des troupes chinoises,
est à la veille de retourner en Chine.
Il aimerait à prendre des arrange-
ments avec plusieurs manufacturiers
'canadiens pour agir en qualité de
leur représentant en Chine. Il occu-
pait une position officielle dans l'On-
tario avant d'aller en Chine, et il peut
fournir des références de première
çlasse.
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Guide de l'acheteur

Il n'y a rien sur le marché que nous
ne puissions vous aider à acheter à
votre avantage. C'est pourquoi nous
publIons ce guide. Nous vous recom-
mandons de le parcourir et d'écrire
pour renseignements, catalogues, liste
do prix, etc. Si vous désirez plus de
détails sur la marchandise qu'il vous
offre, veuillez vous référer à l'index
den annonceurs, et de là à leur page
d'annonces.

ACIER EN BARRES
Nova Scetia Steel & Ceai Co., Ltd.,

New.Glai5gow, N.-E.
Steel Co. of Canada, Ltd., 1272 Notre

Dame O., Montréal.
B. & S. H. Thompsefl Co., Ltd., 211

rue MceGill, Montréal.
ACCESSOIRES ELECTRIQUES

Auer Llght Mfg. Ce., Ltd., 61 rue St.
Sulpice. Montréal.

A FFIC H E-REC LAME
Canadien Poster Co., Edifice Lewis,

Montréal.
ARBRES VILEBREQUIN

J. H. William. & Co., Brooklyn, N.-Y.
ARCHITECTE

L. R. Montbrland, 230 rue St-André,
Montréal.

ARMOIRES EN ACIER
Dennlo-Wire & Iron Works Co., Ltd.,

London, Ont.
ARTICLES FORGES AU MARTEAU.

PILON
J. H. William. & Co., Brooklyn, N.-Y.

ASCENSEURS ET CLOTURES
Dennls.WIre & Iron Works Ce., Ltd.,

Londcn, Ont.
ASSURANCES-FEU

Assurance Mount.Royalq 17 rue St.
Jean, Montréal.

British Colonial Pire Ins. Co., 2 Place
d'Armes, Montréal.

Cie d'Assurance Mut. du Commerce,
St-Hyacinthe, Qué.

Llverpeol.Maniteba Ass. Co., Coin
Dorchester O. et Union, Montréal.

Western Assurance Ce., 61 rue St-
Pierre, Montréal.

ASSURANCE-VIE
Canada LIte As*. Ce., Toronto, ont.
La Prévoyance, 189 rue St-Jacques,

Montréal. -
Sun LIte of Canada, rue Metcalfe,

Montréal.
BACON

Matthews-Blackwell, Ltd., rue Mill.
Montréal.

.AUTOMOBILES
Ford .Motor Co. ot Can., Ltd., Ford,

Ont.
BALAIS_

Parker Broem Ce., Ottawa, ont.
T. S.. Smma & Ce., Led., St-Jean, N.-B.

BALANCES AUTOMATIQUES
Intern. Business March. Ce., Ltd,, To-

ronto, Ont.
BANQUES--BANQUIER

Banque d'Hochelaga, 112 rue St-Jac-
ques, Montréal.

Banque Nationale, loi rue St-Jacques,
Montréal.

Banque Molsens, 200 rue St-jacques,
Montréal.

Banque Provinciale du Canada, 7 Place
d'Armes, Montréal.

Banque d'Epargne, 176 rue St-Jacques,
Montréal.

Garand, Terroux & Cie, 48 rue Notre-
Dame O., Montréal.

BARATTES
Lewis Bron., Llmlted, 20 rue Bleury,

Montréal.
BAS

Mercury M Ille, Llmited, Hamilton,
Ont.

Chipman-Hoiton KnIttIng Co., Hamil-
ton, Ont.

BEURRE DE PEANUT
Wm. Clark, Ltd., 83 rue Amherst,

Montréal.
BIERE ET PORTER

National Breweries, Ltd., 36 Carré
Chabollez, Montréal.

BIELLES
J. M. Williams & Co., Brooklyn, N.-Y.

BISCUITS ET CONFISERIES
Charbonneau, Ltée, 330 rue Nicolet,

Montréal.
McCormick Mfg. Co., Ltd., London,

Ont.
BOCAUX EN VERRE

Dominion Glass Co., Ltd., 285 fleaver
Hall, Montréal.

BORAX
B. & S. Thompson & Co., Ltd., 211 rue

McGili, Montréal.
BONBONS

Patterson Candy Co., Ltd., Toronto
Ont.

BOUCHONS
S. H. EwIng & Sons, 98 rue King,

Montréal.
BOULONS

J. H. Williams & Co., Brooklyn, N.-Y.
BOURRURES ET COLLIERS

American Pad & Textile Co., Chatham,
Ont.

Burlington-Windsor Blanket, Toronto,
Ont.

BROSSES
T. S. Simma Co., Ltd., St-Jean, N.-B.

BROQUETTES
The Steel Co., of Canada, Ltd., 1272

Notre-Dame O., Montréal.
BUSTES D'ETALAGE

Dale Wax Figures Co., Ltd., Toronto,
Ont.

CACAO
Cowan Co., Llmlted, Toronto, Ont.
Walter Baker Co., Ltd., 1000 rue AI-

bert, Montréal.
CADRES ET TABLEAUX

Wislntal.ner & Fils, 58 rue St-Laurent,
Montréal.

CAFES
J. J. Duffy & Cie, 117 rue St-PauI O.,

Montréal.
Stanway-Hutchinu, Ltd., 18 rue St-

Alexis, Montréal.
CAISSE ENREGISTREUSE

National Cash Reglster Co. ef Can.,
Ltd., 122 Ste-Catherine, O., Mont-
réal.

CAOUTCHOUC
Dominion Rubber Ce., Ltd, 201 rue

des Inspecteurs, Montréal.
Columbus Rubber, Limited, 1349 de

Montigny, Montréal.

CARTOUCHES

Dominion Cartrldge Ce., 120 St-Jaç
ques, Montréal.

Remington Arme Co., Windsor, Ont
CATSUP

Wm. Clark, Limited, 83 rue Amherst
Mont réal.

Dominion Canner@, Ltd., Hamilton,
On t.

H. J. HeInz &C., Pittsburg, Penn
CASQ UETT ES

Cooper Cap Ce., Toronto, Ont.
CHAPE AUX

Montreal Hat Co., Ltd., 15 rue Ste
Hélène, Montréal.

James Corristine & Co., Ltd., 371 St.
Paul O., Montréal.

CHAUSSURES (Manufacturiers)
Ames, Holden, McCready, Ltd., 1Z

Mont-Royal E., Montréal.
Gagnon, Lachapelle & Hébert, 55 rue

Kent, Montréal.
J. A. & M. C8t6, St-Hyacinthe, Qué.
Daoust, Lalonde & Cie, 49 Carré Viv-

toria, Montréal.
Kaufman Rubber C., Kitchener, Ont
Brandon Shoe C., Ltd., Brantford.

Ont.
Lady Belle Shoe Co., Kitchener Ont.
Reina Footwear, 611 rue Beaudr'.

Montréal.
Tétrault Shoe Mfg. Co., Ltd., 331 rue

- de blontigny E., Montréal.
CHAUSSURES (Jobbers)

J. R. Labelle, 229 rue Lernoine, Mont.
réal.

James Robinson, 184 McGill, Montréal
CHAUSSURES DE TRAVAIL

Greb Shoe Ce., Ltd., Kitchener, Ont.
CHAUSSURES D'ENFANTS

Louis Germain, 251 Christophe Co-
lomb, Montréal.

CHEMISES
Deacon Shirt Ce., Belleville, Ont.
John Forsyth, Ltd., Kitchener, Ont.
Regal Shirt C., Ltd., Hamilton Ont.
A. Racine & Cie, Ltée, Montréal.

CIGARETTES
Imperlal Tobacco of Can., Ltd., 900

rue St-Antoine, Montréal.
CLEFS ANGLAISES (wrenches>

J. H. Williams & Co., Brooklyn, N.-Y
CLOTURES ET BARRIERES

DennIs-Wire & Iron Works, Ltd., Lon-
don, Ont.

BanwelffHoxie Wlre Pence Co., Ltd.,
Hamilton, Ont.

COGNACS
Henry Roy, Cognac, France.

COLLETS (Faux-Cols)
Cluett, Peabody & Ce. of Can., Ltd.,

Edifice "'Herald", Montréal.
COMPAS D'EPAISSEUR

J. H. William. & Co., Brooklyn, N.-Y
CON FITU RES

Dominion Cannera, Ltd., Hamilton.
Ont.

Waggstaffe, Lîmited, Hamilton, Ont.
CONSERVES DE FRUITS

Dominion Canners Ltd., Hamilton.
Ont.

OId City Mfg. Ce.
CONSERVES DE POISSONS

Connors Bros., Ltd., Black's Harbor.
N.-B.
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GUIDE DE L'ACHETEUR-(sulte)

CONSERVES DE VIANDE
Wm. Clark, Ltd., 83 rue Amherst,

Montréal.
Dominion Cannera, Ltd., Hamilton,

Ont.
COMPTABLES

Gagnon & L'Heureux, Il Place d'Ar-
nies, Montréal.

Gonthier & Mldgeiy, 10 rue St-Frs*
Xavier, Montréal.

Paquet & Bonnier, 120 rue St-Jacques,
Montréal.

CORN FLAKES (Flocons de blé-d'Inde)
Kellogg'& Toaatcd Corn Flakes, Lon-

don. Ont.
Canadian Paatum Cereais Co., WVind-

sor, Ont.
CORNICHONS

H. J. Heinz & Co., Plttsburg, Penn.
COURTIERS EN DEBENTURES

Prudential Financlal Society, 162 rue
St-Denls, Montréal.

CRAMPONS POUR MACHINISTES
J. H. Williams & Ca.. IErookiyn. N.-Y.

CRAMPONS D'ASCENSEUR
J. H. Williams & Co., Brookiyr., N.-Y.

CRAVATES
Niagara Neckwear, Niagara Falls,

Ont.
CREME DE TARTRE

E. W. Giîîett Co., Ltd., Toronto, Ont.
CUIR A SEMELLES

The Breithaupht Leather Ca., Kitche-
ner, Ont.

DIVISION D'ACIER
The Dennls-Wlre & Iron Works Co.,

Ltd., London, Ont.
DALLES GALVANISEES

The Pedlar Peaple, Ltd., 26 Nazareth,
Montréal.

ETAUX
J. H. Williams & Ca., Brooklyn 1N*-Y

EAUX GAZEUSES
Art. Brodeur, 35 Frontenac, Montréal.

EAUX PURGATIVES
Riga Water Ca., 40 rue Plessis, Mont-

réal.
ECHELLES DE MAGASINS

R ichards-Wîîcox (Canadian Ca.), Lon.
don, Ont.
ECHELLES DE SAUVETAGE

The Dennis.WIre & Iran Worka Ca.,
Ltd., London, Ont.

ECROUS
Londan Bait & Hînge Warks, London,

Ont.
J. H. Williams & Ca., Brooklyn, N.-Y.

EGOINES
T. F. Shurley & Ca., Ltd., St-Catbarl-

nes, ont.
ESSENCES CULINAIRES

Henri Jonas & Cie, 177 rue St-Paul,
Montréal.

FARINES PREPAREES
Brodîe & Harvie, Ltd., 14 rue Bleury,

Montréal.
FAUX-COLS

Ariingtan Ca., Toronto, ont.
CIuett, Peabady Co., Ltd., Toronto,

Ont.
FER-BLANC

A. C. Leelie &. Co., Ltd., 560 rue St.
Paul O., Montréal.

~& S. H. Thampton & Co., Ltd., 211
McGIll, Montréal.

FERRONNERIE EN GROS
Aug. Caulilard Enrg., 111 rue St-PnuI

E.. Montréal.
L. H. Hébert & Cie, Montréal.
Lewis Bras., rue I3ieury, Montréal.
Thos. Birkett & Son, Ottawa, Ont.

FEVES AU LARD
Wm. Clark, Ltd., Montréal.
Dominion Cannera Co., Ltd., Ilanili-

ton, Ont.
FIXTURES ET FOURNITURES

ELECTRIQUES (en gros)
Auer Light Mfg. Co., Ltd., 61 St-Sul-

pice, 'Mont réal.
FIXTURES D'ETALAGE

The Oscar Onken C., Ltd., Cincinnati,
Ohîii.

FIL DE FER
The Steel Ca. of Can., Ltd., Montréal

FORMES ET BUSTES
Delfasse & Cie, Montréal.
Dale Wax Figure Ca., Toronto, Ont.

FONDERIE

Canada Faundries & Fargingm Ca.,
Ltd., Welland, Ont.

FOURRURES

Redmand Co., Ltd., 185 rue des Inspec-
teurs, Montréal.

GANTS DE TOILETTE
Perrin & Frère, Montréal.
Acme Giove Works Ltd., Montréal.
Hudson Bay Knitting Ca., Montréal.

GANTS DE COTON
American Pad, Textile Ca., Ltd., Cha-

tham, Ont.
Hudson Bay Knittîng Co., Montréal.
Acme Glove Warks Ca., Ltd., Mont-

réal.
GE LE ES

Dominion Canners, Ltd., Hlamilton,
Ont.

Genesee Pure Food Ca., Ltd., Bridge-
burg, Ont.

GINGER ALE
Art. Brodeur, 35 F'rontenac, Montréal.

G LYCE RIN E
B. & S. H. Thompsan Ca., Ltd., Mont-

réal.
HACHES

Canadian Warren Axe & Tool Ca.,
Ltd., St-Catharlnes, Ont.

HARDES FAITES
Victoria Cîathlng Ca., Vîctorlaville,

Qué.
HARNAIS

Heney Harneas & Carrnage Ca., Ltd.,
Toronte, Ont.

HARENGS EN BOITE
Cannars Bras., Ltd., Black's Harbor,

N.-B.
HUILE DE FOIE DE MORUE

La Cie J. L. Mathieu, Sherbrooke,
Qué.

HUILE A CYLINDRE
Imperlal 011 Co., Ltd., Montréal.

HUILE DE PETROLE
Imperlal OH Ca.. Ltd., Montréal.

I MPE RM EAB LES
Tower Canadian Ca., Ltd., Taronto,

Ont.
Canadien Cons. Rubber Ca., rue des

Inspecteurs, Montréal.

JAMBON PRESSE
Côté, Lapointe Enrg., 287 rue Adam,

Montréal.
JOBBERS EN CHAUSSURES

James Robinson, rue MeGill, Mont-
réal.

J. R. Labelle, rue Lemoine, Montréal.

LAIT EN POUDRE
Canadian MiIk Producta Ca., Ltd.,

Mont réal.
LAIT CONDENSE

Carnation Miik Ca., Chicago, il].
LANGUE MARINEE

Wm. Clark, Ltd., 83 rue Aniher8t,
Mnréal.

LESSIVE
E. W. Giliett Co., Ltd., Toronto, Ont.

LAVEUSES MECANIQUES
Connor & Son, Ottawa, Ont.
Doaweii Lees & Ca., Ltd., Hanilton,

Ont.
W. A. Kribs, Hespeler, Ont.

LEVURE (Veast)
E. W. GiiIett & Ca., Ltd., Toronto,

Ont.
LIMES

G. & H. Barnett, Ca., Philadelphie,
Penn.

LINGERIE
Kassab Kimono Mfg. Ca., 37 Mayor,

Montréal.
Muser Bras. (Canada), Ltée, 12 rue

Ste-Hélène, Montréal.
LINOLEUMS

Dominion 011 Ciotha Ca., Ltd., rue Ste.
Catherine Est, Montréal.

LUBRIFIANTS
Imperial 011 Ca., Ltd., Montréal.

LOQUET
Richard-Wilcax Canadian Co., London,

Ont.
MACHINES A REPARER LES

CHAUSSURES
United Shoe Machînery Co., Ltd.,

Montréal.
MARMELADE

Dominion Cannera Ca., Ltd., Hamil-
ton, Ont.

Waggataffe, Ltd., Hamilton, Ont.
MEUBLES

Vîctarlaville Furnîture Co., Ltd., Vie-
torlavllle, Qué.

MEUBLES DE BUREAUX
office Specialties, Ltd., Montréal.

MEUBLES
R ichard-Wiîcox, Canadian Ca., Ltd.,

London, Ont.
METAUX EN LINGOTS

Leslie & Co., Ltd., Montréal.
B. & S. H. Thampaon Ca., Ltd., Mont-

tréal.

MINCE MEAT (Viande Hachée>

Wm. Clarke, Ltd., 83 rue Amherst,
Montréal.

.MOULIN A LAVER

Wm. A. Kribs, Hespeler, Ont.
Connor & Son, Ottawa, Ont.
Maxwells, Ltd,, Ste-Marle, Ont.
Dawsweil Lee & Co., Hamilton, Ont.

\ ol. XXXII - No 33



LE PRIX COURANT, vendredi 15 août 1919 Vl XI oj

GUIDE DE L'ACHETEUR-(su1tE$

NOUVEAUTES EN GROS
A. Racine & Cie, Ltée, Montréal.
P. P. Martin, Ltée, Montréal.
John M. Garland & Son, Ltd., Ottawa.

Ont.
Greenuhieldu, Ltd., Montréal.
John McDonald & Ca., Ltd., Toronto.

Ont.
W. R. Brock Co., Ltd., Montréal.
Muser Bras. (Canada, Ltd.), Montréal.
Hadgson Sumner, Montréal.

OUTILS EN ACIER
J. H. Wiliams Ca., Brooklyn. N.-Y.

OUTILS DE BUCHERONS
Thas. Pink Ca., Ltd., Peînbrooke, Ont.
Can. Warren Axe & Tool Ca., Ltd.,

St-Catharince, Ont.
OUATES

Dominion Waddlng Co., rue Vinet,
1Montréal.
OUTILS DE MACHINISTES

J. H. Williams & Ca., Brooklyn, N.-.
OUTILS DE PLOMBERIE

J. H. Wiiams & Ca., Brookly.j, N .Yý
PAPETERIE

Jas. Fariler, Ltée, rue Notre-Dame O_
M ont réal.

PATTES DE COCHONS
Wm. Clark, Ltd., 83 rue Amherst,

Montréal.
PAPIER A TAPISSER

Stauntons Lited, Toronto, Ont.
PEINTURES ET VERNIS

Ottawa Paint Warks, Ltd., Ottawa,
Ont.

Brand ram-Hendcrson, Ltd., Montréal.
Geargia Turpenitine Ca., 274T Clarke,

Montréal.,
McArthur-irwln Ca., Ltd., Montréal.
A. Ramsay & Sans, Ca., Montréal.
Bherwln.Wliamns Ca. of Can., Ltd.,

Montréal.
PAlIN

Dent Harrison, Westmount, Qué.
PATES ALIMENTAIRES

La Cie J. Cadieux, Ltée, 83 rue Craig
0., Montréal.

PHOTOGRAVURES
British Colonial Presa Ca., Ltd., Edi-

fice "Herald", Montréal.
PAPIER A MOUCHES

0. & W. Thum & Ca.
PAPIER A COUVERTURE

Alex. McArthur & Ca., Ltd., Montréal.
PISTACHES (Peanuts)

Montreal Nut & Brokerage Ca., 30 rue
des Jurés, Montréal.

PLUMES DE VOLAILLES
P. Poulin & Cie, Montréal.

PNEU MATI QUES
Gutta-Percha & Rubber Co., Ltd., To-

ronta, Ont.
Dunlop Tire Ca.

PANTALONS
Vineberg Pants Co., 160 McGili, Mont-

réal.
PATES ALIMENTAIRES

Catelli, C. H. Co., Ltée.
POELES ET FOURNAISES

The James Stewart Mfg. Ca., Wood-
stock, Ont.

Hamilton Stave Mfg. Ca., Hamilton,
Ont.

Canada Stove & Co., Ville St-Laurent,
Qut,

Beach Faundry Co., Ltd., Ottawa, Out.
POELES A L'HUILE

Imperlal 011 Co., Ltd., Montréal.

POIGNEES DE MANIVELLE,
MACHINES

J. H. Williams & Ca., B3rooklyn, N.-Y.
POISSON

D. Hattan Co., Montréal.
POMPES A HUILE ET GAZOLINE
S. F. Bawser & Ca., Fort Wayne, Ind.

PORTES-OUTILS
J. H. Wiiams & Ca., Brooklyn, NA.Y
POUDRE LIMONADE-ORANGEADE
Henri Jonas & Cie, Montréal.

POUDRE A LAVER
N. K. Fairbanks Ca., Montréal.

POUDRE D'AMMrONIAQUE
Keenleyside Ca., London, Ont.

POUDRE QWOEUFS
S. H. Ewlng & Son, Montréal.

POUDRE A PATE
Egg 'O Bakîng Powder Co., Hamilton,

Ont.
E. W. GiIIett Co., Ltd., Toronto, Ont.

PROVISIONS
Matthews-BlacweII, Ltd., rue Mill,

M ontréal.
PR ELA RTS

Dominion Oliciath Ca., Ltd., rue Ste-
Catherine Est, Montréal.

RUBANS
Ribbans Ltd., 212 McGilI, Montréal.

RAZOIRS DE SURETE
Gillett Safety Razor Ca. of Can., Ltd.,

71 St-Alexandre, Montréal.
SARDINES

Cannors Bras., Ltd., Black's Harbor,
N.-B.

SAUCISSE
Côté & Lapainte, Enrg., 287 rue Adam.

Montréal.
SAVONS

Palmalive Ca., Montréal.
The N. K. Fairbanks & Ca., Montréal.
St. Croix Saap Mfg. Ca., St-Stephen,

N.-B.
SCIES

Manufacture de Scies de Lévis, Lévis,
Qué.

Sîmanda Canada Saw, Fîtcbburg,
Mass.

SEL DE TABLE
Dominion Sait Ca., Ltd., Sarnia, Ont.

SELLERIES EN GROS
G. L. Griffith & Son, Stratford, Ont.

SEL A MEDICINE
Abbeys Effervescent Ca., Montréal.
SEMELLES IMITATION DE CUIR
Gutta-Percha & Rubber Co., Taranto-

Ont.
Gaodyear Tire Rubber Co., Toronto,

Ont.
SIROP DE BLE-D'INDE

Canada Starch Ca., Montréal.
SIROP DE FRUITS

Dominian Cannera, Ltd., Hamilton,
Ont.

SIROP CONTRE LE RHUME
Chamberlain Med. Ca., Toronto, Ont.
La Cie J. L. Mathicu, Ltée, Sher-

brooke, Qué.
SOIES (Tissus)

Pacific Mille, Ltd., Lawrence, Mass.
Belding, Paul CortIceli Co., Ltd.,

Montréal.
SOIE (Fil)

Beîdlng, Paul Cartîcelîl Ca., Ltd.,
Montréal.

SALOPETTES (Overalis)
Hamilton Carhatt, Catton Mille, Ltd.

Toronte. Ont.
Warwick Overails Ca., Warwick, Qué

SAUCE WORCESTERSHIRE
Henri Jonas & Cie, 177 St-Paul Ouest,

Montréal.
SODA A LAVER

Church & DwIght, Ltd., Montréal.
SODA A PATE

Church & Dwight, Ltd., Montréal.
SOUS-VETEM ENT8

Schaffleld Woollen Ca., Ltd., Oshawa.
Ont.

ZImmerman Mfg. Ca., Hamilton, Ont.
SWEATERS

Baîlantyne LImited, Strattord. Ont.
TABAC A CHIQUER

Imperial Tobacco Co., Ltd., 900 rue
St-Antoine, Montréal.

Lemesurier Tobacca Co., QuébAc, Qué.
Macdonald Regd.

TABAC A PRISER
The Imperial Tobacca Co., Ltd., 900

rue -St-Antoîne, Montréal.
Lemesurler Tabacco Ca., Québec, Qué.

TABAC A FUMER EN PALETTE
The Imperlai Tobacca Ca., Ltd., 900

rue St-Antaîne, Montréal.
Lemesurler Tobacco Ca., Québec, Qué.
Cie de Tabac Montcalm.
Macdonald Regd.

THE
Stanway-Hutchlns Ca., 18 rue St.

Alexis, Montréal.
Furuya & Nishîmura, 55 St-Frs-Xavier,

Montréal.
Kearney Bras., Ltd., 33 St-Pierre

Montréal.
TAPIS

Guelph Carpet & Worsted Spring
Milîs, Ltd., Guelph, Ont.

TOLE D'ACIER
A. C. Leslie & Ca., Ltd., Montréal.
Nova Scatia Steel Ca., New-Glasgow.

N.-E.
TONDEUSES A GAZON

Maxwells Limited, Ste-Marle, Ont.
TOR DE USE

Dowswell Lees Ca., Ltd., Hamilton,
Ont.

TRA NC HE-VIAN DE
Hobart Mfg. Co., Toronto, Ont.

TUYAUX GALVANISES
The Pedlar Peaple, Ltd., 26 rue Naza-

reth, Montréal.
VERNIS A PLANCHER

Imperiai 011 Ca., Ltd., Montréal.
VERRE DE PARIS

McArthur-irwin Ca,, Ltd., Montréal.
VITRE

Habbs Mfg. Ca., Ltd., rue St.Jacques.
Montréal.

VOLAILLES
P. Poulîn & Cie, Montréal.

AVIS AUX ACHETEURS

SI vous ne pouvez trouver ce dont
vous avez besoin dans la liste ci-
dessus, écrivez au "Prix Courant" et
nous vous fajanirons l'information de

Vol. XXXII - No 33
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Avons-nous rempli votre commande ?

CONFITURES AUX FRAISES STWILLIAMS

Empaquetage de
1919

Nous garantissons
la qualité qui vous
garantit des ventes
répétées.

St. Williams Fruit Preservers, Limited

Simcoe et St. Williams, Ont.

Maclure

Montréal,

& Langley, Ltd.
Distributeurs

Toronto, Winnipeg.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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Cette carte d'étalage (le Iait
Carnation est lithographiée en
couleurs et elle incitera sûrement
vos clients à acheter leur lait
chez vous.

Profitable sera-
Cette carte d'étalage en français

-dans votre vitrine.
Des épiciers dans toute la province de
Québec constatent que cette carte d'éta-
lage du Lait Carnation contribue beau-
coup à attirer la clientèle. Elle est jolie
-et d'un genre assez nouveau pour
attirer l'attention de tous les passants.
Nous avons un nombre limité de ces
cartes que nous mettons à la disposi-
tien des épiciers désirant devenir les
vendeurs de lait de leur localité.
Le lait Carnation A FAIT des épiciers
des vendeurs de lait.
La publicité et les étalages du Lait
Carnation attirent des acheteurs de lait
à votre magasin.
La qualité du Lait Carnation et sa com-
modité font que les acheteurs de cet
article reviennent en acheter toujours
de plus en plus.
Voyez à avoir un stock de Lait Carna-
tion -votre marchand de gros peut
vous le procurer.
Tâchez d'avoir un joli étalage de Lait
Carnation dans votre magasin-écrivez-
nous pour avoir une ou deux de ces
cartes d'étalage en français.

Carnation Milk Products Co., Limited
Aylmer, Ont.

Seattle et Chicago, E. U. A.
Condenseries à Aylmer et à Springfield, Ont.

"FAIT AU CANADA"

LAIT CARNATION
Provenant de vaches

bien nourries.

Le meilleur remède pour toutes les
maladies nerveuses

LES
POUDRES

NERVINE DE MATHEU
Lee merveilleuses propriété@ curatives de ces
petii es poudres les rendront immédiatement

populaireP pmrmi ceux de vos clients qui
uotuiftrent de maux de tête, de névralgie et
autres t uiibles nerveux.

Etalez regulièrement les Mathieu

La Cie J. L. Mathieu
SHERBROOKE, QUEBEC.

CANADIAN POLISHES, LIMITED
Successeurs de DOMESTIC SPECIALTY CO., LIMITED

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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Il y a vingt-six ans, nous commencions la fabrication des
séchoirs à rideaux et autres articles de ménage sous la
raison sociale de Dominion Speclalty Company, mois.
avec le temps, notre commerce subit un chageent et
graduellement, nous abandonn&mres la fabricton de tous
nos articles pour ne fabriquer que des polis. Tous nos
clients savent ce que nous fabriquons, nmais, pour le béné-
fice de nos acheteurs en perspective, nous avons jugé
qu'un nom descriptif était devenu nécessaire. C'est le nom

CANADIAN POLISHES, LIMITED
que nous avons considéré le meilleur à cette fin. Nous
somrmes encore dans notre vieille fabrique et nous fabri-
quons les lignes régulières bien connues suivantes:
"Satin Glosa" à harnais. "Veribrite Venoll", le net-
Cirage "*Gold Leaf"l pour toyeur magique.

chaussures fine# de dames. Pol à métal "Kiondyke",
Crime à argenterie "Daddy connu partout où il y a
Combination", noire et tan. du cuivre.

CANADIAN POLISHES, LIMITED Hamilton, Canada.
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La Marque "1QUALITY"3
Comporte tout ce que ce mot signifie

La marque 'Quality" illustrée ici est un symbole de bonté en
fait de produits de céréales. Tous les paquets portant cette
marque de fabrique "Quality" renferment un produit aussi bon
que l'industrie humaine et des méthodes de fabrication moder-
nves peuvent le faire.

Les Ce é rales de la Marque "QUALITY"
COMPRENNENT:

Avoine Roulée
(En paquets et à la pesée)

Orge Mondé
Farine de Gluten

Farine d'Avoine
(Toutes les grosseurs)

Orge Perlé
Farina

Pois Cassés
(Jaunes)

Brose Meal
Wheatlets

Principales Marques de Farines
de Blé Dur
~'Rainbow'

'Hercules"

de Blé d'Hiver
'Our Chief' '6ol

'White Dove'

Mélangée

d 8eaU" 'Star"
'McLeod's Special"

Pour le Commerce Domestique et l'Exportation

Canailan Corsai: ud Flair.M i: C. iis
Minotiers et Commerçants de Grains

STRATFOIRD9 CANA&DA.
Adresse par câble: CANCEREAL

Licence de la Conuniosion des Vivres du Canada :61-52-53472-4-454.

En 6crivant aux annonceurs mentionnez "Le Prix Courant". s.v.p.
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LA BANQUE NATIONALE
FONDEE EN 1860

Capital autorisé-----------.$5,000,000
Capital versé--------------.2x000,00
Réserve----------2,200,000

Notre service de billets circulaires pour voyageurs
"Travellers Cheque." a donné satisfaction à tous nos
clients; nous Invitons le public à se prévaloir des avan
tages que nous offrons.

Notre bureau de Paris,
14 RUE AUBER

est très propice aux voyageurs canadiens qui visitent
l'Europe.

Nous effectuons les virements de fonds, les rembour-
semnents, les encaissements, les crédits commerciaux en
Eu rope, aux Etats-Unis et au Canada aux plus bas taux.

Noya Scotia Steel & Coal Co.
L.IMITED

MANUFACTURIERS
ACIER on BARRES MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES, TRANSMISSIONS on.ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER jusqu'à 48 pouces de large,
RAILS on <1'" de 12, 18, 28 et 40 livres à la verge,
ECLISSES, ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS
DE FER.

Crosses Pièces de Forges, une Spécialité
Mines de Fer-Wabana, Terreneuve.-Mines de charbon.
Hauts-Fourneaux, Fours à Réverbère à Sydney Mines,

N.-E,- Laminoirs, Forges et Ateliers de Finissage
à Newo-Glaspow (N.-E.>.

Bureau Principal: New Glasgow (N.-E.)

Vol. XXXII - No 3j

BANQUE PROVINCIALE
DU CANADA

CAPITAL AUTORISE..............S,000
CAPITAL PAYE ET SURPLUS (30 juin 1919>) . 3,000,00
ACTIF TOTAL: au-delà de............31,690,000

succurmaies dans le-s l vinct-s 'lu Qu(-bec'. (le 1< ),,tario et (tu
Nouveau- Brunswick.

CONSEIL D'ADMINISTRATION:

PI 'd<eit: ilanorabt- Sir HoIrnisdas LAl'< RTE. C.1P., <le la
maison lÀti)ti-tC-.NI irttîi limitée, administrateur (lu Crédit
fan ci er fr-a nc-a nad ien.

Vicc-Irésident: W.-F. CARSLEY. capitaliste.
Vice- Président: TANCREDE BIENVENU, administr-ateur Lâake

of the WVoods Miliing Co., Iimited.
NI. G. -bM. BOSWORTH. président de la "Canadian Paciflc Ocean

Services Li.mlted".
Honorable NEMESE GARNEAU, C.L.. ex-ministre do l'agri-

culture, Conseiller Léglislatif de Québec, président de la Cie
de Pulpe de Chicoutimi.

NI. L."J.-O. BEAUCHEMIN. président de la Librairie Beauche-
min limitée.

M. M. CHEVALIER, directeur général Crédit foncier franco-
canadien.

BUREAU DE CONTROLE.
(Commissaires- censeurs)

l'résidIent: l'honorable sir ALEXANDRE LACOSTE, C.R., ex-
juge en che-f <le la cour du banc du roi.

Vice-Présidetnt: L'H<N. NARCISSE I'ERODEAU. NI'., Mlinis-
tre sans Poartefeuille dans le gouvernement de Québec, ad-
ministrateur -Niantreal LUght, Heat & I'oW4er Ca., Ltl.".

MI. S. -J.-B. ROLLAND. président de la Cie de Papier Rolland.

BUREAU-CHEF
Directeur- générai, M. TANCREDE BIENVENU.

Secrétaire, M. J.-A. TURCOT inspecteur en Chef.
Chef Département de Crédit, 3L M. LAROSE.

M. C. -A. ROY

.Auditeurs représentant les ActIonnaire.
M. ALEX. DESMARTEAU, Montréal. M. J.-A.. LAItUE, Québec.

BANQUE D'HOCHELAGA
- Fondéecen 1874-

Capital autorisé---------------î,oo,0oo
Capital versé et tonde de réserve------7,M0,000

-Total de l'actif au-delà de---------56,000,000

- DIRECTEURS:-

Messieurs J.-A. Vailîancourt, président;
l'hon. F.-L. Béique, vice-président;
A. Turcotte, E.-H. Lemay, l'bon. J.-M. Wilson,

A.-A. Larocque, et A.-W. Boue er.
Beaudry Leman, gérant-général.>
Yvon Lamarre, Inspecteur.

SIEGE SOCIAL: MONTREAL'(112 rue Saint-Jacques)

Bureau Principal: 95 rue Sait-Jacques

P. G. Leduc, gérant.

115 Succursales et Agences au Canada
-39 Bureaux de 'Quartiers -

Tout dépôt D'UN DOLLAR ou plus ouvre un
compte à la Banque sur lequel est Payé deux
fois Par année un Intérêt, au taux de 3% l'an.

La Banque émet des LETTRES DE CREDIT CIRCU-
LAIRES et MANDATS pour les voyageurs, ouvre des
CREDITS COMMERCIAUX, achète des traites sur .les
pays étrangers, vend des chèques et fait des PAIE-
MENTS TELEGRAPHIQUES sur les principales villes
du monde; prend Un soin spécial dus encaissements qui
lui mont confiés, et fait remise promptement au plus bau
taux de change.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

Si vous éprouvez quelque embarras

dans vos achats

CONS ULTEZ

les annonces du

PRIX COURANT

et écrivez aux annonceurs
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FINANCES
COMMENT LES BUREAUX-SUCCURSALES DES

AGENTS DE CHANGE ONT CULTIVE DE
GROSSES AFFAIRES POUR LA

BOURSE DE MONTREAL.

Le gros volume d'affaires à la Bourse (le Mont-
réal qui a caractérisé le marché aux valeurs pen-
dant les six derniers mois n'est pas dû entièrement
à la prévalence du sentiment de hausse. Il y a eu
plus que le mouvement périodique de hausse;.il y a
eu exploitationi intensive de-tous les moyens possi-
bles pour provoquer la spéculation et les placements
de capitaux. Les agents de changes qui, autrefois,
attendaient la venue des comptes des clients trou-
vent nécessaire à présent de stimuler les affaires
avec pour résultat qu'allant à la rencontre des affai-
res, ils en font naturellement quantité de nouvelles.

Parmi les principales influences du développe-
ment du marché, on peut mentionner l'ouverture de
bureaux-succursales et de lettres hebdomadaires ou
mensuelles des agents de change sollicitant des af-
faires de Bourse. Par ces moyens, les places du
pays éloignées sont tenues en relation directe avec
le centre des opérations.

Le bureau-succursale a été vraisemblablement
le plus grand facteur de l'augmentation générale des
affaires en Bouse. Des agents de change de Mont-
réal ont ouvert des bureaux dans l'Ouest jusqu'à
Vancouver, et dans l'Est jusqu'à Halifax, et plu-
sieurs maisons des Provinces Maritimes ont depuis
des années d'importantes succursales à Montréal,
en outre de leur qualité de membres de la Bourse de
Montréal.

Les bureaux principaux des maisons des Pro-
vinces Maritimes apportent naturellement un vo-
lume considérable d'affaires venant de plusieurs
milles de distance et la chose se produit spéciale-
ment pour des valeurs actives telles que Dominion
Steel, Nova Scotia Steel et Canadian Car & Foun-
dry, toutes ces compagnies ayant des liens person-
nels et physiques avec les gens des provinces de
l'Est.

Les bureaux-succursales d'Ottawa apportent
aussi de fortes affaires aux Bourses. Ottawa, prin-
cipalement pendant la saison parlementaire, offre
une grosse capacité d'achat pour toutes les sortes
de valeurs. Le sénateur et le député, pour être re-
présentants du peuple et veiller à ses intérêts, n'en
sont pas moins des hommes désireux de gagner de
l'argent.

Même en des villes aussi éloignées que St-Jean
de Terre-Neuve les affaires de Bourse ont été très
habilement cultivées et Winnipeg s'est montré un
champ particulièrement fertile à exploiter sous ce

rapport. Cependant, pour cette dernière ville le tra-
vail d'éducation a été plus long parce qu'il y a cinq
ou six ans, l'intérêt (les habitants (le Winnipeg en
général se portait sur les grains et l'immeuble et ne
dépassait pas Ednonton et Calgary. Ils ne connais-
saient que peu (le chose (les actions et valeurs, alors
qu'ils se montraient bien renseignés sur le blé, les
lots de terrain et les terres (les prairies, et ils spécu-
laient activement sur ces commodités. Les activités
du marché les actions du Winnipeg Railway leur
donnèrent un avant-goût des affaires de Bourse et
les Macdonald (une autre valeur locale) Soo Line
et C. P. R. achevèrent leur éducation.

La récente ouverture d'un bureau les agents
de change de Montréal à Toronto donnera un nou-
vel élan aux affaires sur la Bourse de Montréal qui
est destinée à devenir (si elle ne l'est déjà) la Wall
Street du Canada. Les activités financières de To-
ronto se sont concentrées depuis nombre d'années
au marché des obligations, avec le résultat Inévi-
table que Toronto est devenu le principal centre des
transactions d'obligations. Comme le nombre des
maisons de Montréal à Toronto ne fait que croître,
les affaires augmentent et les riches districts voisins
comme Hamilton et London, par exemple, concen-
treront la plupart de leurs affaires de Bourse à
Montréal, donnant la préférence à la Bourse de To-
ronto pour les valeurs qui sont considérées comme
strictement locales.

CREDITS A L'EUROPE.

Les banquiers qui se sont chargés d'élaborer
les plans destinés à financer l'Europe se rendent de
plus en plus compte de la grandeur de la tâche qu'ils
ont entreprise. L'on estime que le montant d'argent
que l'Europe désire emprunter varie de $3,000,000,-
000 à $10,000,000,000 et l'on pense qu'il sera impos-
sible par les moyens ordinaires de réunir même le
minimum de cette somme, si bien organisée que
puisse être ce syndicat de banquiers.

L'appel, croit-on, devra être fait au public en
général de la même manière que celui pour l'em-
prunt de la Liberté, mais pour que le succès en soit
assuré il faudra que cette campagne reçoive, sous
une forme ou sous une autre, l'appui du gouverne-
ment et qu'elle soit placée sous ses auspices.

Il est universellement admis que de la solution
heureuse de cette question dépend la prospérité des
Etats-Unis comme celle de l'Europe. Ce sera donc
en faisant plus ou.moins appel au sentiment patrio-
tique que l'on amènera le public à souscrire aux
diverses obligations qui seront émises.

Vol, XXXII - No 33



LE PRIX COURANT, vendredi 15 août 1919 Vl XI o3

Assurances et Cartes d'Affaires

Assurance Patronale
Manufacturiers,

Entrepreneurs, Commerçants
La "Loi des Accidents du Travail de
la Province (le Québec" vous Impose
des responsabilités sérieuses relative-
ment aux accidents dont vos employés
p)ourraient être victimes au cours de
l eur travail, ainsi qu'à la réparation
des dommages qui pourraient en re-
iulter. -La. Prévoyance" assume pour
vous ces responsabilités. Elle émet, à
(les taux raisonnable, des polices cou-
vrant toutes les responsabilités du pa-
tron pour les accidents à ses employes.

Pour plus amples renseignements.
s'adresser à "IA Prévoyance", 189 rue
8t-Jacques, Montréal. TiL Main 1026
et 1627.

J. C. GAGNE,

DIrecteur-Gérant.

LA PRE VOYANCE
OEO. GONTIiER H.-E. MUDGLEV
Licencié Inst. Comptable. Comptable

Incorporé.
GONTHIER & MIDGLEY

Comptables et Auditeurs
10 rue St- Frs-Xavlor, . MONTREAL

Téléphone MAIN 2701-9
Adresse télégraphique: "G0NTHLEyT"

$55000
de

protection pour votre maison
+ plus +

$550 par mois
d'indemnité pour vous-méme

NOTRE NOUVELLE

POLICE D'INDEMNITE
SPECIALE

ne laisse rien au hasard

Demndsz-nous des renseignements

CANADA LIFE ASSURANCE
COM PANY

Bureau principal, TORONTO

iLa Compagnie d'Assurance

Mutuelle du Commerce
Contre l'incendie

Actif .. .. .. ..... 1,151,243.57
DEPOT AU GOUVER-

NEMENT. .. . .. loo,080.00

-Bureau principal:-
179 rue Glrouard, Saint-Hysclnthe.

Bureau Principal
an g le de la rue Dorchester Ouest
et 1 'avenue Union, MONTREAL.

DIRECTEURS:
J.-Gardner Thompson, Prési-
dent et directeur gérant; Le-
wis Lainga, Vice-Président et

_____________________Secrétaire; M. Chevalier; A.-
____________________A.-G. Dent, John Emo, Sir

Alexandre Lacoste, Wm. Mol-
son Macpherson, J.-C. Rim.
mer, Sir Frédéric William-
Taylor, L.L.D., J. D. Simpson,
Sous-Secrét.

Maison fondée en 1870
AUGUSTE COUILLARD

IMPORTATEUR DE
Ferronnerie et Quincaillerie, Verresà Vitres, Peinture, etc.
spécialité; - Poole$ de, toutes sortes.

Nos 232 à 239 nie St-p&ui
Ventes 12 et 14 St-Amable. Montréaj

La maison n'a pas de commIsà-voya-
geurs et fait bénéficier ses clients decette économie. Attention toute spéciale aux commandes jar la mall.Messieurs les mas de la cam-
pagne seront teOUM servis au plus
bas prix du marché.

P. A. GAGNON, C.A.
COMPTABLE LICENCIE

(CHARTERED ACCOUNTANT)
Chambres 315, 310, 317, EdIfice

Blanque .de Québe
11 Place d'Armes, MONTREAL

En écrivant

Assurance Mont-Royal
Compagnie Indépendante (Incendie)

17 rue St-Jean, Montréal

l'hon. H.-B. Ratinville, Président
P. J. Perrin et J. R. Macdonald,

gérants conjoints.

Main 7060

PAQUET & BONNIER
Comptables Liquidateurs, Audi-
teurs, Prêts d'argent Collection

Chambre 501
120 St-jacquea, MONTREAL.

F71R MNBRIANT 1

Architecte et Mesureur,

Solide Progrès
Des méthodes d'affaires moder-
nes, soutenues par un record, In-
Interrompu de traitements équi-
tables à l'égard de ses déten-
teurs de polices, ont acquis à la
Sun Lite ot Canada un progrès
phénoménal.
Les assurances on force ont plus
que doublé dans les sept derniè-
res années et ont plus que triplé
dans les onze dernières années.
Aujourd'hui, elles dépassent de
loin celles de toute compagnie
canadienne d'assurance-vie.

WESTERN
ASSURANCE CO.

Fondée en 1851
Assurances contre le Feu, Assurances

Marines, d'Automobies, contre i'Es-
ploulon, IlEmeute, la oDéorg4nlsa-
tion Civile et lu Grèves.*

ACTIF, au-delà de .. ..07,00,-000
Bureau Principals TORONTO

(Ont).
W. B. MEUKL.E

Président et gérant générai
C. S. WAINWRIGHT, Secrétaire

Succursale de Montréal:
61, RUE SAINT-PIERRE

ROBT. BICKERDIKE.% gérant

BRIT ISH
COLONIAL
FIRE INSURANCE

COM PANY

MONTREAL

.Capital Autorisé
$2,000,000.00

Capital'Souscrit
$1 ,00,000.00

Capital Versé $247,01 6.70
Actif $1,019,177.68
Passif (Réserve)

$1 39,911.02
Théodore Meunier, Directeur

8. A. Charlebols, Sous-Directeur

GARAND, TERROUX & CIE
Banquiers et Courtiers

48 rue Notro.Dame 0., Montréal.

aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Çour#nt". e&v.P.

Vol. XXXII - No 33



LE PRIX COURANT. vendredi 15 août 1919

ASSURA NCES
PERTES PAR LE FEU AU CANADA.

(1) Le caractère des constructions. - Les
principales conditiolis structurales qui contribuent
à prévenir les lourdes pertes par le feu en Europe
sont: l'usage général de matériaux de construction
ignifuges, le peu de hauteur et les dimensions (les
habitations dans les villes, et lt rigidité des codes de
construction. Si l'on excepte la Norvège, la Suède
et la Russie, où les constructions en bois prédonui-
nent, il faut dire que presque tous les pays d'Europe
interdisent l'érection de maisons en bòis danis toutes
les municipalités. Il n'existe qu'un très petit nombre
de maisons en bois dans les campagnes, et l'on n'y
trouve pas, comme au Canada, des villages entiers
où toutes les habitations sont en bois. Il faut en
attribuer la raison au prix élevé du bois en Europe
et à l'influence intangible d'une civilisation plus an-
cienne, qui vise à la permanence. Les autorités ont
compris la nécessité de bonnes constructions, de
sorte que, dans l'ensemble les édifices sont beau-
coup moins Inflammables qu'au Canada. Quelque
paradoxale que puisse paraître la chose, on peut dire
que, plus tous les édifices sont inflammables, moins
il est nécessaire qu'une construction en particulier
soit à l'épreuve du feu. Les constructions moder-
nes que l'on suppose ignifuges, sont loin d'être nom-
breuses en Europe. Peu sont comparables à celles
faites d'acier et de béton, depuis quelques années ait
Canada. On n'en a pas reconnu le besoin, parce que
les feux originant à l'intérieur sont rares, et que les
dangers extérieurs sont négligeables. Les feux sont
noins fréquents dans une ville où les maisons, sans
être absolument ignifuges, sont comparativement
incombustibles, que dans celle dont les habitations
sont généralement faites de matières Inflammables
et où il n'existe que peu de constructions ignifuges,
ou à l'épreuve du feu.

Au Canada, les incendies les plus désastreux
ont éclaté dans les localités où les maisons étaient
construites de matériaux inflammables. On calcule
qu'en ce pays il y aurait à peine une maison sur
1,200 qui puisse résister plus ou moins efficacement
à l'action du feu, et que 69 pour cent de toutes les
habitations sont construites en bois. En dépit de la
hausse du prix du bois, depuis quelques années, 47
pour cent de toutes les maisons bâties de 1912 à
1915, sont en bois. Rien ne saurait justifier un tel
tat de choses. Les premiers hameaux sont devenus

(les villages et ceux-ci des villes en peu d'années. Il
Y avait donc besoin urgent de maisons, et il s'est
Produit un développement sans prévision ni plan ar-
Vaté. .Dans toutes les villes çcadJennes, les besoins

des habitants, créés par l'expansion industrielle, ont
forcé à un moment donné, la transformation des
rues résidentielles en artères commerciales. Nulle
garantie <le permanence, rien qui fût (le nature à
prévoir les futurs développements. Il en est résulté
que les particuliers, par mesure d'économie, ont bâti
des habitations peu coûteuses et temporaires, quitte
à les voir devenir la proie (lu feu et à les recons-
truire.

Actuellement on ne saurait appliquer aucun
remède aux conditions des constructions en ce pays.
La situation s'améliorera, à mesure que le prix du
bois de charpente s'élèvera, et que les habitations
actuelles seront détruites ou remplacées par de meil-
leures. Les lois régissant la construction dans la
plupart des villes canadiennes sont impuissantes à
y remédier. On défend généralement la construction
des maisons en bois dans les quartiers comnierciaux
d'une ville, mais on permet de construire des caba-
nes dans les environs. A mesure que la ville se dé-
veloppe, ces quartiers suburbains sont à leur tour
encombrés et constituent une barrière infranchis-
sable au progrès. Pour produire quelque réforme et
marcher à la suite des pays d'Europe, il n'y a qu'un
moyen: l'introduction en chaque province d'une
législation pour régir toutes les constructions con-
formément à des modèles reconnus plus ou moins
Ignifuges.

(2) Lois régissant la conduite des citoyens.-
Bien qu'il faille tenir compte de la meilleure qualité
des constructions et des conditions cliniatériques
en Europe, comparativement à celles du Canada, on
devra reconnaître un autre puissant motif dans les
lois qui régissent la conduite de la population. Les
lois européennes punissent l'insouciance, protègent
la communauté contre ses résultats, rendent obli-
gatoire une inspection rigoureuse de la cause des
feux et impose de fortes peines à la négligence et à
la criminalité. Elles rendent pratiquement Impos-
sible tout profit pour quiconque détruit sa propriété
par le feu.

En France, des règlements gouvernementaux
régissent tous les commerces dangereux et les oc-
cupations hasardeuses. L'inobservance ou la viola-
tion de toute mesure de précaution, exigée par les
autorités, peut amener de graves conséquences aux
coupables, car elle les rend responsables de toute
perte causée par le feu s'il y a négligence de leur
part. Un locataire est tenu responsable de tout
dommage causé par un feu qui survient dans son
logement, à moins qu'il ne prouve qu'il n'y a pas eu
négligence.
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L'ecole Commerciale Lalime
Limitée

EST MAINTENANT A

LYSTER, P. Q.
Cette Fameuse Maison d'Education

autrefois de Saint-Hyacinthe est. maintenant à Lyster,-site ex-
trêmement plus avantageux-et dans un local idéalement amé-
nagé pour le confort des élèves.

L'Ecole Lalime ne recevra désormais que les garçons.
Le cours est exactement le même qui a fait de cette institu-

tion une des plus importantes parmi les écoles laïques au Canada.
L'enseignement comprend le cours commercial complet, an-

glais, français, comptabilité dans toutes ses branches, clavigra-
phie, télégraphie avec administration des gares, etc. Enseigne-
ment individuel à chaque élève.

Les élèves désirant se spécialiser dans l'une quelconque des
matières enseignées, reçoivent des cours spéciaux où chaque ma-
tière est développée, approfondie et enseignée dans ses moin-
dres détails.

L'école est sous le contrôle et l'habile direction de son fon-
dateur lui-même, M. B. Lalime.

LES COURS SONT COMMENCES - les élèves peuvent se
présenter et commencer leurs études dès maintenant.

Pensions de première classe à prix très modérés près de l'Ecole.
Prospectus envoyé partout sur demande.

En 4crivant aux annonceurs, mentionnez "ILe Prix Courant", s.v.p.
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POUR LE TEMPS DES CHALEURS

"'y fP CF TEr0B A

M.j AON T W G

TOUT EPICIER

DEVRAIT SE

PREMUNIR DE

LA FAMEUSE

POUDRE LIMONADE MESSINA
ET DE LA NON MOINS FAMEUSE

Poudre Orangeade "Messina"
QUI PERMENIý'TTENT D)E PREPARER LES PLUS 13LIIE'SS OSSONS ET LES

PLU'S HYGIENIQt'ES.

Les Poudres "Messina"
vous seront dlemandéees constamm'n(mt cet été, car voilà p)lus (le 45 ans qu'elles sont empJloyées et
apprè4-iées par vos clients. C'est en effet en 18S74 que la marque (le fabrique des PoudresMNESSINA
a été obtenue par Rosenhieimi et JIonas, et depuis ce temps, elle est devenue la grande favorite pour
la préparation (le la savoureuse Limonade et Orangeade.

Economiques et Faciles à Employer
Le contenu d'une boite de poudre 'Messina peuit faire un (lemi-gallon de bonne limonade ou oran-
geade. Pour p)réparer un b)on rafraîchissement, faire dissoudre une à deux cuillerées à thé de
cette p)oudre dans un verre d'eau; pas besoin de sucre.

PRENEZ EN STOCK DES A PRESENT LES POUDRES MESSINA, POUR ETRE PRET A RE-
PONDRE A LA DEMANDE DE CET ETE.

HENRI JONAS & CIE.
Maison fondée en 1870.

172-177 RUE SAINT-PAUL OUEST ----- ---- ---- ---- MONTREAL

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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PLUS-]HAUTE UAL1TE

OTTAWA PAINT WOKS Limited
OTTAWA

MONTREAL
SUCCURSALES

TORONTO VANGOUVER
En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Coura o.
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