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DEPART D'UN DEVOUE COLLABORA-
TEUR

Un de nos plus précieux collaborateurs,
M. F. E. Fontaine, agent d'annonces,
a quitté “"Tissus et Nouveautés”, le ler
septembre, pour fonder & Montréal, une
agerce de publicité.

Ce n'est pas sans un profond regret
que nous voyons partir ce collaborateur
de la premiére houre, actif, dévoué, in
telligent, sympathique.

Toutefois, nous ne voulons pas laiss.
partir M. Fontaine sans lul dire iei qu'!!
ne laisse que de bons et excellents sou
venirs de son passage 4 ce journal
et que nous lui souhaitons de tout coenr
le plus entler succds dans sa nouvelle
entreprise,

M. H. P. Nightingale, depuis plusieurs
années avec nous, visitera désormais a
clientéle des annonceurs pour laquelle il
n'est d'ailleurs pas un inconnu.  Nous
sommes certalns A& l'avance que les an-
nonceurs de “Tissus et Nouveautés”, fo
ront & M. H. P. Nightingale, le méme ac
cuell qu'a M. F. E. Fontaine,

LES CONDITIONS DE VENTE ET DE
PAIEMENT DANS LE COMMERCE
DES MARCHANDISES SECHES
La plupart des maisons de gros du

commerce de marchandises séches ont, i

¥ 4 quelque temps déja, signé une entent »

relative aux conditions de vente et & u

date de facture des marchandises sdches

et lainages,

11 avait été entendu qu'avant de mettra
en vigueur l'entente ci-dessus, une as
semblée générale des négociants en gros
seralt convoquée pour en arréter les
termes de manidre A& éviter toute sur-
prise dans 'avenir,

L'assemblée a eu lieu le 13 septembrs
courant dans la Chambre du Conseil du
Board of Trade de Montréal et, si nous
comprenons bien, rien n'a encore été éta-
bli d’'une fagon définitive bien que 'a
question ait fait quelque progrés.

INDIENNES ANGLAISES ET INDIEN-
NES CANADIENNES

Nous sommes informés que les indien
nes de fabrication anglaise que nos mai
sons de gros vendaient jusquiici an prix
uniforme de 10¢. la verge devront dé
sormais se vendre aux prix de 10 1-2¢. A
11e. la verge sulvant qualité de la tein
ture employée, soit & une avance de 5 1
1 poe

D'autre part, nous croyons savolr gque
les manufacturiers canadiens n'ont pas
prix. La Do
minion Textile Co. en particulier, semb!e
devoir mal:tenir ses anciens prix, e»

Uintention davancer leurs

qui permet an commerce de gros de ven-
dre les lignes populaire “H. P & 8e, 'a
verge et le “C. Cloth” & 10¢. la verge
8i nos renseignements sont bien ex-
acts, e la source ol nous les avons pul

B nous en donne pour ainsi dire I'as

surance, nous ne saurions trop loner les
manufacturiers de la déecisicn quils ont
prise,
Pour nous il n'y a aueun doute que
les exigences croissantes des manufac-
turiers anglais permettront anx -manufac-
turiers canadiens d'accaparer le marché
canadien qui de droit leur appartient
En d'antres pays, en Allemagne, e1
Angleterre cotamment, le public est na
turellement porté a acheter ,'1" P
ce produits domestiques, les produit

ren

des manufactures du pays dans toutes les

circonstances on la chose est possible
Le public est d'ailleurs entretenu dans
cette idée par le marchand de détail lu
méme. Le détaillenr ne peut pas ignorer,
en effet, que plus 'industrie nationale et
florissante plus l'ouvrier travaille 1
gagne et plus, par conséquent, il est en
mesure d'acheter et de consommer.

Ce qui est vral ailleurs est également
vral au Canadh.

Nos marchands devraient de toute lem
foree, de tout leur pouvoir aider, enco1-
avoriser Uindustrie canadienne.

Dans V'espdee, d'ailleurs, les indiennes
canadiennes valent absolument larticle
importé et comme elles sont & meillen;

rager,

marché elles auront une plus grande de-
mande. Quant aux dessins, des indiea-
nes canadiennes, nous savons de sourze
slire qu'ils ne le eddent en rien & ceux
des indiennes étrangéres, nous en donne-
© une preuve en disant que
la Dominion Textile Co. g'est. procuré A
grands frais les derniers moddles des
dessinateurs frangals,

rons du

Les marchands tout e encourageant
Vindustrie canadionne auront certaine
ment un avantage personnel A vendre ‘es
Indiennes canadiennes dans les cirec

4
tances que nous venons d'esquisser bri
evement

GROSSE OPERATION FINANCIERE
AUTOUR DE LA PENMAN MANU.
FACTURING CO.

La pl

s grosse opération financidre qul
alt 66 falte  depuis quelque temps et
qui implique un changement de controle
d'une des plus grandes maisons indus-
trielles du Canada, vient d'étre complé-
tée. Un groupe de ecapitalistes qui
étalent intéressés dans 'amalgamation
du Dominion Textile et I'organisation de
la Canadian Converters Company ont ac
quis le contrdle de la Penman Manufac-
tiring Company, de Paris, Ont. Cette
maison est une des plus fortes manufa:-
tures de lainages tricotés du pays.

11 y a envirom trois mois, le contrdle
de la Penman Company avait 6té acquis
par M. Duncan M. Stewart, viecepnrés!.
dent de la Sovereign Bank of Canada,
pour un groupe de capitalistes anglais e.
américains et ¢'est de M. Stewart que les
capitalistes de Montréal ont recu le con-
trole des intéréts de la manufacture.

La transaction est particulidrement in
téressante, parce qu'elle compldte I'a-
malgamation des principales compagnies
canadiennes de coton avec la Dominlon
Textile Co. et celle des principaux ma-
nufacturiers  canadiens de vétements
blanes et de chemises avee la Canadian
Coaverters Co,
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De cetlte manidre, le méme groupe de
capitalistes canadiens controlern la plus
grande partie du (-;»mmrrvv caradion,
dans les cotonnades, les chemises, .es
articles bianes ot les lainages tricotés

On a Vintention de gérer la grande m:
mifacture de Paris, a prés de lu
méme fagon qu'elle 'a été Jusqu'iel, sauf
quelques changements de détails, qui ten
dront & réduire les frais des opérations,

Les o ilistes ont I'intention de for-

pi
mer une compagnie & capital par actions
et de faire coter les aotions de la non
velle compagnie aux bourses de Montré.!
et de Toronto.

L'INDUSTRIE DE LA DENTELLE A

NOTTINGHAM
Le commerce de dentelles  est  (rds
prospére du toutes ses lignes a4 Not

tingham l'activité y est extraor
dinaire dans le net uni. 11 ost pour ainsi
dire impossible de faire accepter de nou-
veaux ordres en manufacture pour le mo-

mais

ment. Toutes les manufactures de Not-
tingham regorgent de commandes, quel-
qQues-umes méme ont, diton. leur fabrl
cation evgagie pomr les 18 prochains
mofs,

Nottingham exporte In auconp de net
anx Blats-Unds, mais la grosse partle de
s fabrication ost divigée sur le cont!

nent enropéen, notamment sur Calals of
Lyon, en France; Plaven, en Allemagne
et StGall, en Sulsse. Dans ces localits
le net sert de fond pour les dentelles of
fa broderie qui 'y fabrignent

HNeurs Nottingham qui prodait
la plus grande partie du net
dans les contres do la dentelle o de a
broderie,

Un simple fait indiquera Pactivité ex-
traordinaive qui régne dans l'industris
dentellidre de Nottingham: pour la pre
midre fois depuis le commencement A
ce sidcle, la Bociété locale des denteiers
@ en caisse un surplus provenant des ¢
tisations de ses membres pour le soutien
des malades
Aussi, la été se proposet-elle dane
menter lindemnité qu'elle accordait A
ceux qui sont incapables de travailler

employé

et des onvriers sans travail,

—

L'ETABLISSEMENT D'UN COMMERCE
DE DETAIL

Il v’y a que homme né commere
qui soit appelé A faire du  comme:
Cette déclaration peat sembler évidente
par elleméme; est plus que
Justifiée par 1a Des  milliers
d'hommes entreprennent de tenir un ma
gasin, qui n'ont pas la moindre capacité
naturelle pour cela et qui devrajent pon
voir se convainere enx-mémes de lenr in

capacité, sans avoir a payer cher lenr
expérience
L'aptitude a faire qu commerce n'est
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talent mystérieax. D'autre part,
déclarera forcément, quelle que
soit 'occupation & laque'le se livre celui
qui la possdde, dit Harlow N. Higinbot.
ham dans un journal américain.

pas un

elle se

8l est cultivateur, i1 vendra les pro
duits de sa ferme en en retirant un pro
fit un
acquerra, parmi ses confréres, la réputy
d'un * commergant
échange un cheval ou une vache, il pro
fite de marché—non une seule fois,
par hasard, mais en régle générale, Un
homme de cette espdee est comme
de nature; 11 a le don du commerce, et je
irétends que ce don est tout aussi dis-
tinet que le talent de l'artiste, du musi-
clen ou de l'suteur. Dis le début, lais
le jeune homme qui a 1'idée qu'il peut
devenlr commergant consldérer le fait
que, 8'il n'a pas inné en lul ce don du
commerce, il ne pourra l'acquérir par au
cun effort; c'est une de ces choses qu'un
homme ne peut pas acquérir. 11 doit dtre
né commergant, autrement il n'a que pen
de chances de réussir. Je dls pea de
chances pour la raison que le marchand
peut se trouver dans des cireonstances
sl favorables qu'il réussiva en dépit 4o
son incapaeité inhérente. Mais o
dents se produisent si pen souvent gu'!

pen meilleur que ses voisivg ot

serré”,

tion

SO0

ne justifient pas un homme sentant qu'll
daptitudes
faire du commeree

mangue commerciales d'es

sayer de

Cocl étant donné, la premiére chose i
faire pour un homme qui se sent enelin
A tenir un magasin est de se rendr
compte par lui-méme de son instinet com
Maig comment  pourra-til e
fuire, direz-vons, 81 o' Jamais mis la
main & la pite? Ce n'est pas aussi diffy-
cile que pourva que cet
homme soit absolument frane envers lul
méme—et, 'l ne consent pas & faire cot
examen, il est médioerement outillé pour
réussir dans une carridre quenconque

cela semble

Tout d'abord il devrait s'étudier et
analyser attentivement toute transaction
Gu'il a pu faire et dont 11 peut se sonve.

nir. Ces transactions peuvent étre pey
B et peu importantes, mais
elles sont certalnement significatives

quant & la décision qu'il prendra,

Qu'il se demande, pour chaque transa»
tion: “Alje profité du marché? Me suis
e révélé commercant on les honneurs d-
la transaction ontdls été pour la partic
advers Ai-je fait preuve d'habileté oy
retirant le plus de bénéfice possible ?
Aprés que chaque cas a 616 examiné, que
Iinvestigatenr établisse une balance et
voie ce que ses opérations commereiale ;
ont produit dans leur ensemble. Ce'a
Ini donnera un point de départ pour ri.
pondre A la question principale—mais
sculement un point de départ

Il est dans la nature humaine de con
sidérer nos actes avee Indulgence. Notre
Jngement sur ce que nous avons fait est

done sujet & étre faussé ot entaché d'er-
reur,

Le futur marchand devra ensalte cher-
cher & savolr, par un moyen queleonque,

cousidérent comme un
ralement  tout
homme a un ami sur lequel 11 peut comp
ter pour lui dire la vérité méme sur lul-
Quil allle trouver cet ami et qu'il
obtienne non seulement son opinion, mais

sl ces voising I

bon  commergant Géneé

méme

celle d'amtres personnes dont cet aml
pourra connaitre la maniére de volr par
nne enquéte adroite et indirecte Les

résultats de cette enqudte réunis & ceux
de l'analyse et de l'examen personnels
devraient donuer une bonne idée des ap
titudes commerciales,

Il existe, toutefois, une autre question
importante, concernant les capacités na-
turelles pour le commerce; cette ques
tion doit étre lée sans laisser l'ombre
d'un doute, avant qu'un homme soit jus
tifié de se sentir apte entreprendre un
commerce. 11 doit se demander: “Al-jo
le don funé de I'économie?”

Si un homme n'est pas porté par ins-
tinet & faire des économies, 11 se trouve-
ra dats un triste 6tat d'infériorité comme

Un des éléments les plus
de sueeds pour un marchand,
t de savoir mettre un terme aux pe
I peut étre
un négociant avisé ¢f ne pas réussir dans
la tenue dun magasin, & cause de son
mangue d'aptitudes & .s'apercevolr  du
moindre coulage et & arréter, '

e

tites pertes par gaspillage,

ette de marchandises an détail est
essentiellement un petites
Cecl est anssi vrai du grand ma-
gasin. métropolitain, qui vend
millions de marchandises par an, que dq
petit magasin général situé a un croise
ment de routes dans la campagne, Dans
I'un et T'autre cas, les ventes partielles
qui forment le total des ventes sont fai-
bles et dans la plupart des cas, les mar-
ges de profit sont faibles aussl, Par con-
séquent il ne faut que trds peu de déchet
dans la manipulation de ces marchandl-
ses pour annuler complétement la petits
marge de profit. Une petite perte ¢h ot
& est suffisante pour laisser échapper
tous les profits du tiroir-caisse et lalsser
le marchand uniquement en face de son
labeur et de ses peines—sinon en face
de dettes et de la faillite,

commerce de
choses
des

10’y a presque pas de communaunté of
le marchand réellement capable ne solt
Pas tourmenté par une concurrence igno-
rante et oxtravagante, La réduction des
prix est le moyen favor employé par le
marchant qui, en toute Justice et de par
ses aptitudes naturelles, aurait da étre
fermier, forgeron, charpentior ou artikan
d'un métier que leonque. Le seul moy
par lequel un homme comprenant bien le
commerce puisse faire face A une o
currence de ce genre, ¢'est
supbricure

¢ économle
dans la eonduite de sos af.

faives, 8Nl peut économiser 1a on son
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rival gaspille, il
une compétition
prise, et sortir

pourra contrebalancer
ignorante et
vainqueur de la

mal com-
lutte

C'est peut étre ici la meilleure oces
pour demander pourguoi il y a tant de
concurrence extravagante dans le com
merce de détail-—un si fort pourcentage
de faillites. ('est parce que les mar-
chands se recrutent prinecipalement par
mi des hommes dont la vocation est tout
autre, qui pensent que le suceds dans '»
commerce est si facile & attelndre qu'lls
peuvent s'y engager en commencgant d'a
bord par acheter une maison de com
merce, quitte & apprendre ensuite la ma
niére de conduire les affaires

fon

Cela renverse l'ordre naturel des oho
ses—et 1l faut un génie pour renversss
cet ordre et le faire
d'hommes ont un génie commercial ny
turel assez puissant pour réussir dauns
une affaire dont ils savent pen de chose
ou dont ils ne connaissent rien du tous
par expérience réelle, Certains homme 5
1! est vrai ont le don des finances et du
commerce & un tel degré que leur maf-
trise des détails particuliers a un genro
d'affaires quelconque semble étre intul-
tive; mais ces hommes sont si rares qu'l
n'est pas nécessaire de prendre leur suz-
cds en considération, tant que nous ne
nons occupons que de la moyenne des
hommes. Aux yeux de beancoup de sos
clients, sinon aux yeux de la plupart d'en
tre eux, le marchand de la ¢ mpagne ex
erce une sorte de royauté. Le cultivaten,
an dur labeur est porté & adopter sa ma
niere de voir et jette un oell d'envie su
le sort du marchand du villz

avee suceds Pea

Il est enclin & se figurer que 'adminis
tration d'un magasin & la campagne est
une simple récréation, comparée au tra-
vall de la ferme et que tout ce qu'ella
exige, c'est que le marchand évite Jes
ennuls et passe son temps agéablement
Généralement cette conception de la te
nue d'un magasin de détail impliqgue aus-
sl I'idée que le marchand peut vivre sur
son stock sans l'épuiser matériellement
et qu'une somme de $500 est un capital
amplement suffisant pour ouvrir un ma-
gasin & la campagne.

“Acheter, encaisser ot Tar
gent”, voild qui résume assez bien les
notions du fermier sur la maniere de con
duire un magasin de village, et, parce
que cela lul semble chose si simple, il
est alsément tenté d'abandonner la cul-
ture, de se mettre immédiatement a 14
téte d'un magasin et d'apprendre le com
merce plus tard.

A ce sujet, on devrait
le commis d'un marchand qui se retire
des affaires n'est pas généralement 801
successeur, bien qu'il semble tont naturel
que cela dot étre,

Le fait est que le commis est d’habi
tude trop familiarisé avec les mécomptes
que l'on éprouve dans le commerce pouy
avolr l'ambition d'acheter le fonds de

compter

remarquer que

TISSUS ET NOUVEAUTES

commerce surtont =i son propriétaire est
anxieux de le vendre.

Plus le commis est intelligent et ca
pable, mieux 1l connait les points faibles
des affaires et moins se leurrerat4l d'es.
fong Le fermier qui
abandonne la eulture est celul qui se per-
suade le plus facilement qu'il ¥ a de l'ar-
gent & gagner strement et aisément dans
un magasin de campagne, que les pau-
vres idées en affaires du marchand qni
se retire sont responsables de son insue-
eds et qu'il pourra se ramasser une pe-
tite fortune confortable

pérances mal

Presque sans exception, le fermier qui
se décide & devenir marchand eroit qu'il
réussira 14 od le comme cant n'a pas ré
ussl & cause de ses ldées supérienres sur
les crédits et la partie financiére d'un
magasin en général

“Je vendrai au comptant, déclare t-l, je
préfére avolr des marchandises sur les
rayons que dans mes livres, Bien en-
tendu, je devrai probablement faire era-
dit & un petit nombre de clients—a cenx
que je conn comme parfaitement strs

mals mon commerce se fera sur une

base de ventes au comptant”,

Cette phrase stéréotypée est employée
par quatre-vicgt-dix pour cent des hom-
mes qui quittent 1'état  de tivateur
pour grossir les rangs des marchands de
la campagne. Elle sonne bien, mais son
application est décevante ot est un pidga,
La cluuge qui la qualifie est ce qui tue
son exéention: le erédit accordé a “quel
clients  seulement  parfaitement
slrs™ est 'élément qui, dan pratique,
Jette la eoxfusion et Je désordre dans des
centaines et des milliers de

ques

a8,

Les  marchands qui  réussissent le
micux, sont ceux qui font face & la con-
currence en donnant a leurs clients des
marchandises  meilleures  au  lien
marchandises & meilleur marché, Ce 4.
vrait étre un principe établi pour l'achat
d'un Dés que le marchand est
convainen que les bas prix sont la prin-

stoek.

cipale considération dans le commerce, 11
commence & accumuler des marchandisas
qul, tot ou tard, sacrifieront sa réputa
tion auprés de la meilleure clientéle lo-
cale. 81 ne comprend pas trés bien lut
méme la qualité des marchandises qu'i!
doit premier soin devrait
étre de se procurer les services de quel-
quun parfaitement informé a ce sujet
Le marchand de la campagne est sou-
vent induit en erreur, dans l'achat des
ﬁu'rhundlmw. par lidée trompeuse qu'il
peut faire des profits en recher hant les
ventes d'oceasion. 11 se base sur l'idée
voyageur de com-
ale qu'il peut ven-
dre & des prix d'oceasion et que le secrot
des achats faits adroitement consiste a
obtenir de chaque voyageur cette ligne
spéciale,
t un marchand avisé que celui qui,
dés le début, se met dans l'idée qu'il est

acheter, son

préconcne que tont

merce a sa ligne gpé

beancoup plus profitable de rechercher
des clients que de rechercher des ventes

d'occasion. Ceux qui sont le plus en-
clins & suivre la théorie «i la pratique de
la recherche des ventes d'occasion sont
ceux qul se justifient eux-mémes en di-
sant que des marchandises bien ache-
tées sont A moitié vendues. Bien qu'il y
ait naturellement quelque chose de vrai
la-dedans, il est également vrai que, dans
la plupart des cas, le sens commun de
l'observation est mal appliqué. Générale-
ment, cette maxime est employée pour
faire ressortir 'idée que le temps et 1'6-
nergie employés a tacher d'obtenir des
voyageurs de commerce tout ce qu'on
en peat oblenir, et, par suite, & battre
en bréche les concurrents locaux, est du
temps bien employé. Le point essentiel
pour faire des achats heureux est d'avolr
une bonne connaissance des marchand:-
ses et de leur valeur. Des achats faits
sans soin sont inexcusables, mais ie
temps passé & conclure des marchés
mesquins est généralement peu profita-
ble et le bon marchand ne s'abaisse pas
Jusque Ja.

Une autre erveur faite fréquemment
par le marchand qui n'a pas des idées
trés larges est de croire qu'il agit avee
habileté en partagesnt ses achats entra
deux ou plusieurs maisons de gros, de
maniére a acheter de celle qui offre le
prix le plus bas. Le résultat inévitab'e
de cette pratique est que la clientdle de
l'acheteur n'est plus désirée par aucune
des malsons avee lesquelles 11 essale de
faire affalres. 1l est possible que cette
maniére de faire réussisse temporaire-
ment & un marchand de la campa-
gne; mais elle ne prouve pas son intel
ligence et son habileté auprés des mar-
chands de gros de la ville, quand il pense
aue ce jen peut étre joué indéfiniment
avec succeés. Ce systéme de partager log
achats entre plusieums maisons de gros
tie peut avoir qu'un seul résultat pour le
marchand de la campagne: tous les mar-
chands de gros se rendront bientot comp-
te que c'est un olseau de passage et
qu'ils doivent faire avee lui toutes les
affaires possibles dans un court espace
de temps. Ces marchands de gros s'a-
percevront de ses faibles qualités d'ache-
teur et leur feront payer son instabilite
el son incomstance,

Toutefols, les meilleures maisons de
£ros n'encourageront pas un acheteur de
cette espdee et feront aussi peu d'affal-
res avec lui que possible. Elles s'aperce-
vront bientot que sa clieutdle ne vaut
bas grand'chose et que ce marchand ae
deviendra jamals un client stable et do
valeur,

11 est toujours bon pour un marchand
de la campagne d'étre considéré par un
bon marchand de gros Cecl a pour ré-
sultat, non senlement de donner au mar
chand de la campagne le support d'un
bon erédit, mais aussi de lui assurer I'ia-
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LE “HENRY CARTER.”

OICI une des formes favorites de chapeau dur dont tout le monde parle. Avez-vous vu

nos grandes annonces des chapeaux “CARTER” et “WILKINSON™?

Nous en avons 19o, un peu par tout le pays, depuis Halifax jusqu'da Vancouver.

Nous avons un plan d'annonces que vous saurez apprécier également. Nous ne nous

attendons pas & ce que ces chapeaux vont se vendre tout seuls, bien que les bonn-s qualités

de ces deux lignes devraient faire cet ouvrage sans annonce. Nous vous enverrons tous les
détailsyde ce plan co-opératif d’annonces si vous nous le permettez,

J. ARTHUR PAQUET, QUEBEC.

Succursales a WINNIPEG, TORONTO, OTTAWA, MONTREAL et ST-JEAN, N, B,

Nous recevons tous les jours de

Nouvelles Expeditions d' Europe.

Nos voyageurs reprendront leurs routes respectives, vers le milieu de ce mois, avee

un stock Nouveau pour le réassortiment de la Saison d'Automne,

Chalever & Orkin

214 rue Motre-Dame, Oucst,
Russell House, 561; rue St-Joseph,

STTRWA. hontreal, QUEBEC
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térét permanent et actif du marchand de
Eros pour mener & bien ses propres pro
gérs. 11 y a des centaines de manidres
dont le marchand de gros peut favoriser
ot la campagie ot il
st marchand a
la campagne est un client stable et pré

marchand de

ler le
obligé de le faire si le

clenx. En résumé, il o'y a qu'une seule

régle & observer pour le marchand de |
campagne dans ses achats et cette régle

& rendre son commerce intéres

cons

sant pour le marchand de gros. Je coa
uals un éplcler de gros qui attendit iy
ans la clientdle d'un marchand de la
campague qui avait refusé de placer un
ordre d'huile & deux cents en-dessous 4
Ce marchand fit
ses trois
fit en restant fidéle a s
marchand de tant celui-ei 1

traita conve ablement

prix du marché plus
d'argent

semble et il le

que coneurrents en

£ros, que
Le marchand qui essaie d'acheter ses
marchandises en soumettant des listes A
diverses maisons de gros et en leur de-
mandant & toutes leurs prix sur les mé
mes marchandises, ne se rend pas comy-
te quil y a des ruses dans le commerce
de gros aussi bien que dans celui de 44
tall et que quelque marchand de gros en
verra sans aucun doute une cote qui pa
raftra beanconp plus hasse que le prix
offert par le marchand de gros bien 6ty
bli et d'une catégorie plus élevée
Naturellement, le prix le plus bas est
celui qui est accepté et le marchand de
i agne s'lmagine quil a fait une
re trés habile jusqu'a ce qu'il egoive

les marchandises. Alors i1 s'apergoit que
‘hetés sont d'une

quil avait q

indignation ¢
s renvole, demandant
Ceci fait
ancun doute,

des articl
feure & ce
rejette avee

marchandises et le

certains

qualité in

mandé; il

que l'errenr soit est

de boine

réparée

grice et, sans

avee quantité d'excases, mais le n

chand de la campagne, s'il est asse:

telligent, s'aperguit que sa petite r
gervi au marchand de gros 4 vendre sa
liste de mare

indises,
Une
chands de la campagne qui n'ont pas unc

pratique commune parmi les mar
confiance entiére dans lear Jugement des
marchandises et de leur eur consiste
4 emmener enx a ville
ami qui se it mieux inform
Dans la plupart de cos easda, 'ami an

avee

quelque
qu'enx

question est un ancien marchand et, blen
entendu, i1 a ses amis partienliers dans
les maisons de gros oi il emméne le mar
Cette ordinaire,
que 'homme qui est entre les mains d'un
pllote est immédiatement identifié et que
Pami apprend sur-e <hamp que ses ser-
viees

chand

pratigne est si

seront appréciés  matériellement,
d'un manidre ou d'une autre,

En outre, cette pratigue de se mettre
entre les mains d'un ami est un aven de
faiblesse et d'inexpérience ot est regar

A% de cette manidre

bar les gens de 'a

maigon de gros,
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La méthode la plus sage pour un mar-
chand de la campagne consiste & choisir
une honne maison de gros responsable,
faisant af qui lui
donne confiance et & dire & la direction:

maniére

s d'une

Je vais vous donner une occasion d'ob-
tesdr ma clientdle et si vous prenez soia
S soutenez, je vous

de moi, si
soutiendral, & mon
Ceci le met immédiatement sur un bon

vous
our."”

pled et, si la maison de gros a une bonne

réputation, l'arrangement sera ce taine
ment & son avantage a la longue.
Les de la campagne font

d'acheter d'avance, A
et de faire de trop forts
achats; cette pratique conduit invariable
ment & des pertes et a un désavantage.
devrait jamais se leur

souvent
longue échéancs

Un marchand ne
rer de l'ldée qu'il gagnera quelque chose
au moyen de ce subterfuge—en effet, ‘o
systéme longnes échéances peut A
ne étre indigué par un terme moins
fort. 11 peut étre sr qu'il n'obtiendra
pas de grandes comcessions des malsons

des

de gros an sujet des livraisons futures,
8’1l ne paie pas quelque chose avant la
date Son plus grand avan-
tuge avee la direction de la maison de
gros consisterait a faire bien comprendre
qu'il est un acheteur cosservateur, ton
Jours prét & payer un prix raisonnable
pour les marchandises et qu'il fait affai
se shre et solide. Cela fera
saction sub-

d'échéance.

res sur upe ba
plus pour lui que toute trg
tile. Inévitablement, le marchand de gios
en viendra & la conclusion que 'homm

qui fait affaires avee sa maison sur cette
base, appliquera la méme pratique
ses transactions avec ses propres cllents

Il est bon que le marchand de la cam
pagne reconnaisse le fait que, bien que
e étre in-

le voyageur de commerce puis
dubitablement un aviseur précienx, il est
limité en ce qui concerne son autorits
dans la maison qu'il représente. Il ya
bi faclle & an
voyageur de promettro,
mais qu'il Ini est difficile ou impossible
ccorder,

faveurs

n des qu'il est

commerce de

2"
d

L'ouverture d'un nouvean magasin est
tonjours marquée par un pa ge de cll
ontéle, trés trompenr pour le propriét
du nouvel établissement; s'il n'est
un homme d'un
faculté

rare discernement, s'

n'a pas une naturelle pour

prendre ce que sont les crédits, il

sfirement la remarque suivante:

“Mes affaires vont bhien
sent ee & quoi je m'attendais”.

elles dépas

A en juger daprds les indications su
perficielles, cette remarque est Justifiée
Mais pourquoi? Parce qu'un nouveau ma
gasin attire toujours les clients qui ont
accumnlé des dettes chez les marchands
anciennement établis, et qui ont fait un
choix leur clientdle, Au lien de
regarder ce flux soudain  d'achetenrs
comme un présage de prospérité, c'est
exactement le contraire que le mouvean

dans

marchand devrait faire, et 1l devrait agir
en conséquence. A tout bien considérer,
cet afflux de clients est comme une lan
terne ronge qui signale le danger.
18 évineds des magasins anciennement
Ctablis d'habitude malins
pour payer comptant un, deux ou peut-
ftre trois mois; ils commencent alors
demander du crédit. Généralement, ils ‘e
font Iroitement, ils demandent d'a-
bord la faculté de payer que le same-
di suivant ou le premier jour du mois.
Quand V'époque spécifiée arrive, le jen
des paiements partiels commence. Le
client invoque pour cela des raisons spé-
clales, maladie ou circonstances défavo-

rables

Ces

sont assez

trés

Mais on peut étre sr d'une chose: leg
clients de cette catégorie continuerout
leur jeu dans une progression croissante
et s'arrangercit pour que leur compte
angmente de semaine en semaine et 1o
mois en mols. Qu'en résultera-t-il?

Quand le marchand se rendra enfin
compte de la situation, il trouvera que
le client a l'avantage sur lui. “8i je le
bresse trop, se dira-t-il, il est probable que
Je perdral tout le montant du e mpte; il
faut done que je prenne des ménag-
ments avee lui”,

Il p a pen de choses dans le commerce
qui solent plus difficiles a faire que
d'amener un client lent & payer & réduire
un compte €levé par des palements gra
dués. En réalité, le marchand assez ha-
bile pour le faire est trop perspicace pour
une pareille situation
Visd-vis d'un grand nombre de ses cll-
Le marchand qui a une quantité de
ces clients peu désirables, se trouve dans
a nécessité de se graver avec soin leurs
noms dans l'esprit et, en général, cela
veut dire qu'il se souvient du montant
de leur compte, on & peu prés, De plus,
il doit exiger la méme chose de ses com-
mis, ce qui n'est pas aussi facile que ce'a
en a lair dans la plupart des cas, e
rchand  s'apercoit constamment qu'il
permet & un payeur lent d'augmenter son
compte, au lieu de le diminuer,

Le résultat inévitable de cette manidre
(agir est que le marchand se trouve for-
cé finalement de demander & son mar-
chand de gros de lui donner un délal.
Arrivé & ce point, sa premidére inelina
tion, en éral, est de croire qu'en 8’
sant temporairement a d'autres mar-

s¢ mettre dans

(SR EN

ma

dre:

chands de gros, il peut couvrir sa situa

tion aux yeux de ceux a qu'il a impe
auparavant le fardean de sa clientdle,

Au lieu de cela, cet expédient est un
" moyen d'avertir la maison qui a fait
dit que le marchand est dans wune
iise passe; car tout marchand de
gros faisant erédit comprend la significa-
tion de ce procédé, quand le marchand
en question est un peu lent A effectuer
ses palements,

Le seul moyen sfir & employer pan 'a
marchand qui se trouve dans ocette man-




TISSUS ET NOUVEAUTES Y

La Adaison
0¢ Mubans
ou Canada

& besoin de %
7 Rubans

penses a

. . Barry & o, \}‘

234 Rue CGIlL, = dontreal 4

h

— e ]
iy AR > %9/ SR ‘/{l&/h o "ﬂ [!‘
“@ a ]
i
S v~ 4

ECRIVEZ-NOUS OU, MIEUX ENCORE,
VENEZ * NOUS VOIR, SI POSSIBLE.

_
ECHANTILLONS SUR DEMANDE.




10

vaise passe, c’est d'aller trouver son mar
chand de gros, de le rerseigner compldte
ment sur sa situation, et de n'avoir qu'un
seul créancier an lien de &'endetier de
tous les cotés. 8i 'homme est digne 4’2
tre tiré d'embarras, le marchand de gros
principalement intéressé 'aidera en éten
dant son crédit et en lui donnant des
consells pratiques convenant & ses be
soins.

Quand le marchand infortuné et trom-
pé suit la vole opposée et essaie de ca
cher son embarras en s'adressant a
nouveaux marchands de gros, son anciea
marchand de gros, ou peut-étre un des
nouveaux & qui Il s'adresse, se rendra
compte que c'est le plus rapide qui gagno
la course et que I'homme qui réglera '«
premier avec le client instable est pro-
Lablement celui qui en retirera le plus,

Je connais un marchand prospére qui
u pris la résolution d'accorder des ers-
dits d'aprds un priveipe fixe dont il po
ge départit sous aucun prétexte. 11 étalt
supposé ne faire de ventes qu'au comp-
tant, mais il sentit qu'il devait faire ere
dit & une partie de ses clients.

prit: il n'ava't
un compte a

Volei comment il s’y
aucune objection & on
un client, méme s’ avait des doutes a
son sujet; quand ce client demandait
qu'on lui fit crédit, le marchand lui 4
mandatt: “Jusqu'd quelle somme désires
Yous que je vous fasse crédit?”

“Cinquante dollars”, répondait le ol
ent,

“Maintenant pour combien de temps?

“Soixante jours".

“Trés bien”, répondait le marchand
“Je vous accorde exactement ce que vous
me demandez, et je vais en prendre note
sur la page du grandJivre oi Jje vons
ouvre un compte, Mais qu'il soit bien
compris dés maintenant que vous ne m
demanderez pas erédit pour cing cents
de plus que la somme convenue et que
vous ne chercherez pas a4 obtenir une ex
tension de temps pour vous acquitter
Vous ne pouvez certainement pas vous
plaindre de cette régle rigide, puisque
Je vous accorde immédiatement ce que
vous me demandez. Vous avez fixé vou:-
méme vos conditions, et vous ne pouy.:z
raisonnablement pas trouver mauvais que
Je vous demande d'agir conformément a
ces conditions”,

Ce systéme de crédit eut des résultats
merveillgux dans le cas du marchand en
question, pour la raison qu'il tenait d'une
manidre rigide chaque client dans les 1i-
mites fixées. Bien qu'un marchand sur-
veille constamment et avee le plus grand
s0in tous ses employés, il ne doit pas se
héater d'accuser de malhonnéteté un mem
bre quelconque de son personnel, I
méthodes relachées de comptabilité sont
gouvent, sinon généralement, 1a cause do
différences qui portent a accuse? les em
ployés d'indélicatesse, Le marchand qui
ne tient pas ses livres de maniére
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pouvoir dire & tout moment sa situation
& un dollar , est dans une position
médiocre pour porter une accusation coa-
fre un commis on un caissier, & moias
qu'il ne sache absolument que cet em
conduit

ployé w'est pas hoanéte ou se
mal

On peut dire que le premier mouve-
ment d'un marchand qui s'aperg
fuite quelque part, est d'aceu
un employé. Il n'y a ni justice, ni boa
ir sous cette impulsio. sans
‘accus ition

Vi

sens A

ériels pour appuyer
Par leur hite a agir ainsi, beaucoup de
marchands se sont privés des services
d'un assistant utile, ont humilié, convert
de honte et peut-étre déshonoré un com
mis qui avalt droit au respect et a 'a
confiance. 8i un marchand emploie le
£es parents, il devrait, dans leur intérét
comme dans son propre intérét, les sur
veiller avee le méme soin qu'sn commis
qui w'a avcun lie) de parenté avee lui,
Cette maunidre de falre non seulement
crée un juste sentiment de responsabill
té, mais fait aussi comprendre aux em
ployés que leur patron est juste et im
partial. En outre, si quelque chose se
produit dans le magasin, semblant clair
ment indiguer qu'un employé se livre a
des détournements, l'employé qui a des
liens de parenté avec le propriétaire so
trouve dans une position bien meilleure,
avee un tel systéme de surveillance im
partiale, que si le chef de I'établissement
pensait que sa ne devrait
concerner que les employés n'ayant au
cun lien familial avee lui.

surveillance

Une universelle  de
perte ponr le marchand de la campagne,
c'est la wégligence A faire figurer dans
les comptes toutes les marchandises qui
sortent du On peut dire gu'il
N’y a penttre pas un seul magasin 4o
campagne qui ne supporte pas une perte
de un & cing pour cent pour cette raison.
Par conséquent, la premidre chose que
le marchand vigilant ait a faire, est de
prendre la résolution de ne laisser sortir
du magasin aucun arficle de la valeur 'a
plus minime, sans que cet artiele
porté sur les livres, on que son prix ait
€1é payé

source  presque

magasin,

soit

Cette résolution ne peut voir une ef
ficacité réelle que si le marchand a assez
d'énergie pour recourir & une mesure ra-
dicale: rejeter le livre journal ancien
Systéme, comme livre d'entrées, et lui
substituer le systéme des fenilles a co-
pier en double

Quelque fréquemment et avee quelque
marchand dis
commis d'entrer chague article, tot o1
turd cenxci en omettront si 'ancien 8y 3
téme est toujours en viguenr., Par ex-
cmple, un commis est & la devanture dn
magasin, faisant un paquet de fruits pour
un client qui achdte & erédit; une voiture
te devant le magasin et la personne
ani l'oceupe fait signe an commis de s'a -

insistacce que le

procher. Pexdant que celui-ci prend la
commande de la personne qui est en voi-
ture, il oublie naturellement de porter
en compte le paquet de fruits qu'il s'est
haté de placer entre les mains de l'autre
client. Le méme cas s'est reproduit des
milliers de fols. En réalité, il se présente
Journellement dans presque toutes les
petites villes. Le seul remdde consiste A
changer de systéme,

Chaque commis devrait avoir un petit
carnet du genre de ceux dont se servent
tous les commis des magasins modernes
A départements des grandes villes, Ces
carnets ont des feuillets qul se détachent
d'une souche; entre dewx feuillets est
une feuille de papier & décalque, de sorte
que les entrées sur un feuillet sont repro

duites sur l'autre par une seule éeriture

Il y a place pour plusieurs entrées sur
chaque feuillet et chaque souche, et les
souches, avec leurs feulllets correspon-
dants, sont numérotées conséeutivement
du commencement & la fin. La régle
d’emplol de ces carnets consiste & do.
ner & l'acheteur au comptant ou A eré-
dit, avec son emplette, le feuillet sur 12
quel est inscrit son achat. Les ache-
teurs s'habituent bien vite & ce systéme
et attendent qu'on leur remette leur
feuillet.

Ce systdme a divers autres avantages
outre celui de rendre plus difficile pour
le commis un oubli d'inseription. Comme
chaque commis a son carnet individuel,
il est facile pour le marchand de ten'r
un compte exact des affaires faites par
chacun de ses employés, in  d'autres
termes il a sous la main le total des
ventes de chaque commis pendant un
Jour, une semaine, un mois ou un @
Mais 11 faut se’ rappeler que le seul vo-
lume des ventes d'un commis n'est pas
toujours un vrai eritérium de ses capa-
cités de vendeur, c'esta-dire que certains
commis ont I'habitude de grossir le vo-
lume de leurs ventes aux dépens des pro-
fits du propriétaire,

La pratique de faire des rabais est tout
autant une affaire de disposition person
nelle, gqu'une affaire de nécessité, Sans
s'en rendre compte, les commis qui out
une teadance a le faire prennent 1'habi-
tude d'enlever quelque chose sur le prix,
chaque fois qu'il leur semble qu'ils ont la
moindre excuse A cela. D'autres adoptent
délibérément cette manidre l'agir pour
que le total de leurs ventes paraisse plus
ant aux yeux du patron, lul faisanc
ainsi le pauvre compliment de eroire qu'il
n'est pas assez subtil pour découvrir leur
jeu. Bien entendu, les livres réguliers d'en-
trées du magasin sont établis d'aprés les
souches des carnets et, si way numéro
manque dans I'un d'eux, c'est une raison
légitime pour se livrer & une enquéte, Ti
n'y a pas cinquante pour cent des mar
chands de la campagne qui se servent
de ces carnets dont 'emploi, d'aprés moi,
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REASSORTISSEZ VOTRE STOCK

Vous pouvez le faire avee les marchandises que nous avons,
Nos assortiments sont tous nouveaux et comprennent les
marchandises qui se vendent le micux.

Cotonnades—Nous avons guelgques bonnes occasions ici.

Flanellettes—Les plus nouveaux patrons et les toutes derniéres nuances,
aleurs sans égales.

Ta,pis et Fournitures Nous avons ici un bon assortiment de Tapis
de Maisons et de Rideaux. Lignes spéciales de Rideaux
pour le commerce de Nocl.

Sous-Vétements pour I'Automne et I'Hiver,—
N Faux-Cols et Chemises (Marque Shield) dans
Artlcles pour Hommes une variété infinie. Lignes spéciales en Chaus-
settes pour Hommes. Assortiment de cravates

pour le commerce des Jours de Féte.

Les lignes d’Automne et d’'Hiver, pour Dames et

Articles de Tablettes Jeunes Filles forment un caractére spécial ici.

Notre Stock de Bonneterie, ete., est bien assorti.

Vous trouverez ici des lignes dont on a spéciale-

Dept des Confections ment besoin pour le commerce d'Automne et

d’'Hiver,

Choix dans une grande variété de llg‘nes. a prix corrects.

BimbOIOterie Voyez nos Articles pour Noél.

Assortiment complet
2 . & pour I'Automne et I'Hi-
Lainages et Garnitures pour Tailleurs ver, et derniers genres
pour la saison du Prin-

temps.

Si vous n'avez pas vu les échantillons de mnos voyageurs, envoyez-nous une liste de ce qu'il vous faut.

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL
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réduirait des trois quarts les omissions
d'écritures,

L'économie de temps ost une autre
question trop négligée de la moyenne des
marchands. 11 y a toujours quelque choso
& faire dans un magasin a la campagne,
et le marchana qui réussit est celul qui
met & profit le temps de ses commis,
quand ils ne sont pas oceupbs & servir
la clientele. 11 n'est pas suffisant, toute
fois, d'occuper les commis avee profif

pendant toutes leurs heures de trav

la question de 1'économic du temps
vrait s'étendre plus loin ot s'appliquer a
un arrangemect convenable de commo!
tés. Le marchand dont le stock est dis
posé de manidre & rendre sa manipula
tion la plus avantageuse possible, pent
économiser de quinze A vingt-cing pou
cent de travail manuel dans cette muni
pulation. On ne peut pas établiv wi ma
gasin de campagne duprés un plan mo
déle, comnm les établissements de com
merce des grandes villes; mals 1l es!
vral que les magasins de campagne on o
maximum possible de commodités g 616
obtenu par un arrangement intelligent
des marchandises sont peu nombreu.

Quant & la publicité que dolt faire un
marchand de la campagne, 1 n'est pas
besoln de dire autre chose qu'il doit tou
Jours avoir présent & l'esprit ce tralt ca-
ractéristique de la nature humaine qui
porte un client & se donner beaucoup 4o
peine afin d'obtenir le bénéfice d'une
vente d'occasion. Le marchand peut étre
slir que, 8'il annonce un article Jo vente
courante & un prix que le public sait étre
trés prés ou audessous du prix cofitant,
il attirera une clientéle spéelale an ma
gasin et que ces clients, une fols daus
le magasin, achdteront naturellement
d'autres articles non annoneés on vendus
A sacrifice. Voila, il me semble, toute
I'histoire du suceds de la publicité, en
ce qui concerne le marchand de la cam-
pagne. lLe fermier onome  fera einy
milles en: voiture par des routes bouenses
pour acheter un baril de sel, sur leguel
I! sait qu'il économise dix cents; en mé
me temps il ach®étera des marchandisos
que le marchand économe lul vgnd & une
bonne marge de profit, Telle est la na
ture humaine; il en a toujours 6té ninsi
depuis qu'il y a des magasing & la campa-
gne et il en sera de méme tant que ces
magasins existeront,

Avant d'abandonner le sujet dos ventos
disons que le marchand devrait toujours
avoir dans la téte le principe de ne jas
lalsser les clients faire les prix. Lo
monde est plein d'acheteurs rusés ot
chaque petite ville en a sa part. Ces
gens savent que, 8'ils peuvent fixer des
prix aux marchandises des mmergants,
ils feront une bonne affaire. Quand un
acheteur se présente et informe le mar-
chand que son rival vend du  suere 2
deux cents de moins que lul, le 1 hand
devrait immédiatement se rendre compltc
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qu'il établit un précédent dangereux t
au'il est & la merei du client, s'il ne falt
pas une enquéte soigneuse sur ce rap-
port de prix réduit.

Méme dans ce cas, # devrait prendre
wie attitude ferme ot refuser de répon-
dre a cette attaque de son concurrent
L’homme qui vend des marchandises cor
rectes d'une manidre correcte ne doit
pas faire d'affaires & perte sur un article
queleonque, ni permettre a son rival on
A ses clients de lui fixer des prix

1l ¥ a deux catégories de marchands de
can pagne qui contribuent an fort pour-
centuge d'insuceds dans ce genre d'af-
faires,

Ce sont ceux qui ne sont pas contents
d'un début modeste, qui venlent & toute
force se signaler par une action néees.
sitant une dépense non justifiée par lenr
commerce; d'un autre coté, il y a les
marchands qui se contenteni de suivre le
courant et pensent qu'ils font d'assez
bonnes affaires, s'ils peuvent réaliser
soixante dollars par mois, sans rien met-
tre de coté,

Il existe des milliers de petits bouti-
Quiers satisfaits de gagner le salaire d'un
manouvrier et dont l'ambition ne va
gudre au-deld. Cela veut dire, bien en-
tendu, que la marge entre le profit et la
perte sur leurs affaires totales est sl
mizime que la moindre négligence on une
légere malchanche leur cause un grand
désavantage; d'autre part leur capital
est si faible et leurs ressources sont s
limitées qu'ils ne peuvent pas supporter
le moindre revers, méme temporaire et,
par conséquent, lenrs eréanciers leur fer-
ment tout erédit,

Cecl devrait faire ressortir le fait que,
sl pen importantes que solent les af-
faires d'un marchand, il est absolument
essentiel qu'il établisse son budget sans
aégliger aucun #lément; le marchand doit
veiller & ce que toutes les dépenses af-
férentes an magasin  solent comprises
dans le compte de ses frais; 11 ne doit
laisser passer sur son comptoir aueun
article sans qu'll soit payé ou porté en
compte; 11 doit mettre en pratique une
économie entidre, et le faire d'une ma-
niére constante et systématique, s'appli-
quant & la manipulation des marchandi-
Ses ot an travail des employés; i1 doit
maintenir son magasin propre et lui don-
ner de I'attrait; i1 doit faire en sorte que
ses clients ou ses concurrents ne lui fm-
posent pas des prix qui ne lui donnent
pas un profit raisonnable et substantiel

En supprimant ainsi toutes les petites
pertes et en développant constamment et
nergiquement un commerce profitabls,
le marchand de 1a campagne peut se
eréer une aisance confortable dans pres-
aue toute localité jouissant d'une progps-
rité  moyenme, Soyez sir d'une chose,
c'est que chaque localité aura un mar-
chand prospére et que ce marchand réus
sira parce qu'il conduira ses affaires sai-

vant les principes qui ont &té indiqués
dans cette étude,

DU NOUVEAU CHAQUE SAMEDI

Le marchand judicieux qui désire at-
tirer en grand nombre les acheteurs dans
son magasin ne peut rien faire de mieux
que d'avoir quelque chose de nouvean
chaque samedi,

Le samedi est le jour oi vous, étes le
plus occupés et, avec un léger effort,
vous pouvez doubler vos affaires ot ame-
ner la foule dans vos magasing. C'estce
qu'ont coustaté des marchands entrepre-
nants du nord-ouest et vous pouvez vous
livrer & la méme expérience, dit “Com-
mercial Bulletin”,

Quand un magasin s'est fait la réputs-
tion de donner de bonnes valeurs et d'a-
voir du wouveau les jours de marché,
c'est-d-dire le samedi, le public recher-
che les annonces de ce magasin et va y
acheter les occasions offertes ailnsi que
d'autres marchandises sur lesquelles le
marchand fait un bom profit,

L'histoire d'un marchand vendant au
comptant est trés intéressante. Il eon-
cut l'idée de faire des cinquante-deux sa-
medis de 'année des journées de fortes
affaires pour son magasin et il y réussit
complétement, .

Volei ce que ce marchand dit: *“ Je
pense que c'est un plan magnifique, et
Jen suis str. Vous devez offrir au pu-
blic une valeur réelle dans vos ventes
spéciales, avant qu'il fasse des achats.
J'al I'habitude d'acheter des marchandi-
ses spéciales pour ventes d'occasion le
samedi, et ces marchandises sont ap-
puyées d'un mérite réel. Une semaina,
c'est une collection merveilleuse d'arti-
cles japonais; une autre semaine, un bal
assortiment de blouses & des prix exces-
sivement bas; une autre fols, une consi-
gnation de poterie allemande, et, dans
une autre occasion, des articles norvs-
glens”,

Ces marthandises d'oceasion, nous I'a-
vong souvent remarqué, sont celles qui
sont offertes & l'acheteur an comptant,

Pourquoi n’auriez-vous pas  quelque
chose du méme genre chaque samedi ?
Cherchez une ligne de réelles marchandi-
ses  d'occasion. Berivez A votre mar-
chand de gros et faitesIni savoir ce que
vous désirez—quelque chose ayant heaw-
coup de mérite et pour pen d'argent.

Il est important que les maisons de
commerce d'Amérique expédiant en Alle-
magne des marchandises en paquets, ou
des marchandises en vrac devant étre
empaquetées en Allemagne, sachent que
le ministre du commerce de ce pays a
Etabli un réglement ordonnant que le
polds net des marchandises soit indiqué
sur leur enveloppe en grammes et kilo-
grammes,




TISSUS ET NOUVEAUTER

Etant un Marchand avisé, ne vous serait-il pas pro-
fitable de mettre en stock KINGOT exclusivement ?

Le public en genéral apprécie le magasin qui tient
des articles portant une marque de commerce —article dont
le fabricant est assez fier pour y apposer sa marque de
fabrique.

Le public sent qu'il a non-seulement la séeurité
offerte par le marchand, mais celle aussi offerte par le
manufacturier, parce qu'ancun manufacturier ne peut
mettre sa marque de fabrique sur des marchandises qui ne
donnent pas siirement une satisfaction entidre.

Le public sent qu'il a une police d'assurance sur
ses achats, )

KINGCOT représente les meilleures Cotonnades qui
puissent étre faites pour le prix.

KINGCOT représente les meilleures Cotonnades qui
soient faites & leurs prix respectifs. Tous les voyageurs
de bonnes maisons de gros les ont,

Demandez a les voir et vous vous decideres i les mettre en stock exclusivement,

Les lignes Kingcot comprennent :

Ginghams Shirthings
Etoffes & Robes Oxfords
Saxonys Galateas

Ginghams pour Tabliers Denims
Flanellettes Cotons & Matelas
Domets Cotonnades

Tisssus pour Tentes

Kingcot

Le Roi des Cotons
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VESTON SAC CROISE A TROIS BOU

TONS
Le premier vétement a considérer
le vétement de tous les jours et, so
rapport, le veston sac remporte la pa

le veston sac crois
082 un
alent é1é offerts

A trois bout

est des melllears modéles

En réalité, rien ne

m
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qu'a la boutonniére et mesurent 2 58
pouces & l'entaille et 13 12 pouces ju
quan premier bouton. Le collet mesur
11-2 pouce jusqua lentaille et est de 14
pouce plus larg \ arridre. Les bords
mt garnis d'une tr s contu
ont  ording poches ont

ja qui peuvent ¢ rentrées on ¢
penvert rvester & l'extérienr. Les ma

s manchettes im

Jusquan gemou et de 16 12 & 17 poucas

du gesou jusqu'en bas

Les mesures sont les suivantes

Mesure o l'aisselle

Longueur a la tallle

le surpasser. L'étoffe représentée ¢
worsted fantaisie pour le veston ot
pantalon et un “vesting” fantais

le gilet. Le veston est exa

poitrine, il dessine
ment flottant
gueur est de 32 pouces po

la tail

sur les hanches. Sa

de stature moyenne, 5 pieds, 8 pouc
Les épaules ont

naturels

une largeur et

La gorge est assez profou

Les revers ont un parement en soie

un homme

fini
de
in

ar denx boutons

ta un =eul rang de boutons

et n'a pas de collet. 11 mesu

12 pouces

Jusqua lonverture et sa longnenr tota
tde 26 pouces. Le devant se ferme an
moyen de cing boutons
La italon  est ez large sur le
hanches et les eniss et dessine la for

me de la jambe & partir du genon Jus
auen bas; 1l mesure de 19 & 19 1-2 pouces

Longuenr totale

Ire mesure d'épanle

Ze mesure d'épaule

Mesure d'omoplate avec
lowane de 114 pee

Poitrine

Taille

Hanches

Tivez & angle droit les
AL

De A A B, 912 pouces.

a4 C, 34 pouce,
A D, 17 pouces.
A B, 6 pouces.
a F, 32 pouces,

912

“al

a8
3
a9

lignes A-F

ot
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Jeptembre 1906.

Expérience dans les achats, avec un capital
pour profiter le plus possible de tous les
escomptes sur ventes au comptant. Voya-
geurs courtois vous rendant visite avec un
assortiment complet d’échantillons. Un dé-
partement d’ordres par correspondance, en-
tiérement pourvu d’un personnel expert. Un
stock de Nouveautés Générales, Tapis, Four-
nitures pour Hommes, et Lainages, compleéte-
ment assorti pour la Saison de Réassortin ant.
Voila des principes bien établis et mis en
pratique sous une forme systématique, qui
augmentent journellement nos affaires dans
tous les départements. De ceux qui n'ont pas
encore fait d’affaires avec nous, nous sollici-
tons respectueusement un ordre a titre
d’essai.

John Macdonald & Co.

LIMITED

Rues Wellington et Front Est, TORONTO.

REPRESENTANTS DANS LA PROVINCE DE QUEBEC:

N. J. 0. TREMPE, 207 rue St-Jacques, MONTREAL.

M. D. FONTAINE, 77 rue Church, St-Roch, QUEBEC.
M. J. H. CARSON, Cowansville, COWANSVILLE
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Aux points B, C, D, B, P, menez dos per
pendiculaires & la ligne A-F.

De B a P, 19 pouces.

De P a G, 2 pouces.

De Q & R, 1-2 pouce,

8 est & midistance ontre

De SA T, 3 12 pouces.

Abaissez la perpendiculaire T-Z.

Appliquez la mesure d'épaule de B a T,
18 pouces, et élevez la perpendiculair

W est & mi-distance entre B et T.

De W a Y, 112 pouce.

Elevez la perpendiculaire Y-J.

De Y & X, 12 pouce

Abaissez la perpemdiculaire X-20.

De 20 & 22, 1 pouce.

Tirez la ligne 1-22.

De C & G, 14 de la mesure de poitrine.

Menez la perpendiculaire G-N

Le N A J, 112 pouce

De J & K, 58 pouce,

De D & 4, 1-2 pouce.

Tirez la ligne G4 et abaissez la perpen
diculaire,

De AaL 18 de la poitrine plus 3-4 pea.

De L & M, 58 pouce

Tivez la ligne LK et formez le dos.

De T A N, 1 1-4 pouce,

V est & midistance entre T et Q

De Z A 3, moitié de la taille

2 est & midistance entre Z ot 3.

Tirez la ligne 2-V-6,

Appliquez la premidre mesure d'épanle,
1258 pees de A & M ot de N a4 6.

Appliquez la deuxidme mesure d'épaul »
17 34 pouces, de B a H, ot de N, a 7

Tirez la ligne 6-7-8.

De 6 A 8, 14 pouce de moins que de M
a K.

Formez V'épanle et 'entournure du bras

Menez la perpendiculaire 610, 146 de la
poitrine, et tirez woe ligne
1aR

De 6 a9 1-12 de la poitrine, plus 1-4 pe

De 102 11, 16 de la poitrine, plus 1-2 pe2

Tirez la ligne 911 et formez la gorge.

De 10 a 12, 2 poices

De R & 13 et de 8 A 15, méme dis

Abaiesez la perpendiculaire

De 24 & 25, 146 de la poitrine.

De 25 a 1 14 pouce

Formez le bord du devant par
13-16-26,

De 16 a 17

Appliguez la mesure de hanches, 1912
pouces, de 144 5 ¢t de 17 a 19

B et P

conrhe dn

la ligre

6 pouces,
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De 19 & 18, 2 pouces.
la perpendiculaire 18.0,
A ligne 0-19:21
De 21 & 28,

1 pouce.

Formez le
d'une

COté du devant en réduisant
couture a Yy

}, décrivez une courbe ayant Y
pour centre.
Formez le bas du devant et finissez ts

que repr

fsenté

Collet
De 6 a 27, 1 pouce.
Tirez la ligne 15-17.28,
cassure du revers,

pour former la

De 27 & 28, méme distance que de A &

Menez los perpendiculajres 26-29 et 28-30.
De 28 a4 29, 1 14 pouce,

De 28 4 2 pouces.

Formez le collet tel que représenté,

Vente des succursales de la Ideal Bed
ding Company

Nous reproduisons ci<dessous une cir
culaire qui a 6 envoyée aux comme, -
cants intéres Elle s'explique d'ell
méme:

Les soussignés ont 'honnenr de Vo'l
annoncer que les succursales de Moy
méal et de Winnipeg de la ldeal Bedding
Company, lad., ont &6 vendues a n
Alask eather & Down Company, Lid
c'est sous cette dernivre on - soeii!
que ces deux succursales contic neront

les  affaires le commerce fait jus
auici & Toronto par la dite Ideal Bed
ding Company a 64& vendu a la Toronto
Pedding Company, 1ad., nom sous lequ !
Il ge fera désormais
Les  compagnies achetenses  collect

ront tous les comptes en SUspens, ussn-
meront et paieront tout le pa de 1+
Ideal Bedding Company, con

rnant !
succursales acquises par elles respectiv
me .

La Ieal Beddi Company remerelo
ses nombreux clients de leur patronags

et les prie respectueusement de le co+
tinuer aux nouvelles compagnies.

Vos dévoués,
The Ideal Bedding Co., Ltd.
The Alaska Feather & Down Co., Lid,

The Toronto Bedding Co., Ltd.
ler ao0t 1906,

Une entreprise qui ne vaut pas la pei-
ne d'étre annoncée, ne vaut pas la peine
d'étre mise en opération,




TISSUS ET NOUVEAUTES

Geo. H. Hees, Son & (o.

N.B.—Nous
avons démé-
nagé dans
notre
nouveau
magasin,
No. 52

rue Bay.

FABRICANTS DE

Stores pour Chassis
(FAITS A 1A MAIN ET A LA MACHINE)

en piéces, unis, “dadoed,” garnis de franges,
de dentelles et d'insertions, montés sur
Rouleaux & Ressorts Hartshorn,

Poles de Rideaux

en bois ou laiton avec bouts,
supports.

anneaux et

Epingles de Draperies, Tirants de Stores,
Plaques d’Escaliers,
Anneaux Martingale Hautement Finis,
Etc., Etc.

NOUS VENDONS NOS MARCHAN-
DISES A UN PRIX QUI PROCURE DE
GROS PROFITS AU DETAILLEUR

GED. H. HEES, SON & CO.

LIMITED

92 Rue Bay, Toronto

No. 20 Rue Ste-Helene, Montreal.

Rideaux de
Dentelle.

Rideavx
Bobbinet,

Panneaux en
Dentelle
pour Portes,

Housses pour
Meubles en
Etoffes diverses

Rideaux
Tapestry et
Chenille, et
Dessus de
Tables,

Portidres et
Draperies,

Soieries et
Burlaps pour
Tentures,

Peluches Soie
et Coton et
Stock général

de Fournitures
pour

Meubliers.

N. B.—Beau-
conp des
articles
ci-dessus
proviennent
de nos

wétiers de
Valleyfield.
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PALETOT BOX CROISE

Un des vdtements e 1 nho
pour 'homme bien mis, e'est son
0L et, cette saison, le paletdt box ero
88, tel qu'indiqué sur la figure 585
e mantean war excellence.  L'éto!
présentee est un ¢ I vl

Le paletet  tomby Os ump d

les épaules jusqu'en ba S Jongne

est de 46 pouces pour un homme de

8 pouces, 1

ture moyenne, 5 pleds
Eépaules ont une largeur ot

rels, La gorge est de profondenr me

enne revers mesurest 2] poned
l'entallle et 1

bouton. Le collet est recouvert de v

pouces jusquan premi

lours jusquda la deuxiéme pigiire ot n

sure 2} pouces tout autour. Les hord

TISSUS B

un fini nata

ont & denx piglives espacbes de

t piquées

e q houtor
" ln bord. Les poches
pouva Piatériewm
b lex man
m par d
i du poign

I mesu ‘ par-de
bt
T
1 mesure 4 panl
2e mesure d'épanle
Mesure domoplate avee “al

owanee” de 1
Poitrine

' NOUVEAUTES

58 pon

pour s'as

ferme an

A s

on B

hes  sont

de pigares tout

36

trois pouces aux mesuves de
34 pouces anx me

Ajoutez
puitrine et de taille
et d'omoplate, 1 pouce

sures & laisselle

& ln premidre mesure d'Spavle et 1 14
pouce & la deaxidme mesure d'épaule
Tirez & angle droit les lignes A-E ot
AT
DeAan
De BaCo11-2 pouce

101-2 pouces.

De A a D, 17 12 pouces
De A & E, 46 pouces
Aux points B, C, D, E, menez des per-
pendiculaires a4 la ligne AF
De B a G, 2112 pouces
De G A H, 2 pouces,
De H a1, 1-2 pouce,
K est & midistance entre B et G
De K & 1, 3 1-2 pouces.
Abaissez la perpendiculaire 1-2.
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Debenbams (€anada Limited
RASSORTIMENT

Nous recevons tous les jours, pendant la
saison, des nouveautés en fait de chapeaux

Feutre, Chenille, Velours, Plumes, Etc,

Chapecaur SBlancs

dans toutes les formes désirables, du

WVelours,

couché ou uni, daus les tons a la mode.

Notre stock de garnitures est au complet et comprend :
RUBANS, fantaisie et unis,

BLONDINE, PLUMES DE PAON,
AILES unies et fantaisie

PLUMES DAUTRUCHE,
noires et de couleur,

La maison pour les marques Standard )
de RUBANS et de SOIERIES

QUEBEC HALIFAX OTTAWA

43!:, rue St.Joseph, 70, rue Granville, 111, rue Sparks,

18 RUE STE-HELENE, MONTREAL.
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Appliquez la mesure d'omoplate plus
pouce, 14 1-4 pouces, de B, a4 L, ot éle.
vez la perpendienlaire

0 e A midistazee entre B ot L

De O a P, 112 pouce

Elevez la perpendiculaire P-R

De Ca F, 14 de la mesure de pottrine, 43
Mefiez la perpendienlaire F Q

De QA R, 1 12 pouce

DeR.aS

De A A

3, plus 34 pouce

08 pouce

18 de la mesure de poitrin

De T & X, 58 pouee

De L a M, 114 pouce

M est & midistance entre L oot H

De 2 a8, 1-2 de la mesure de taille 39

1 est & midistance entre 2 ot 3

Tirez la ligne 4-N-5.

Appliquez la mesure d'épanle. plus 1 pe
14 pouces, de AANetde Ma 5

Appliquez la deuxiéme mesure d'épaule
plus 1 1-4 pouce, 19 1-2 pouces, de B
a 18 et de M A 6.

Tirez la lign.

TISSUS ET NOUVEAUTES
De 5 a7, 14 ponee de moins que de

Formez le dos

du bras

Fépawle ot Tentournu

L point 19 est & endroit on Ientournure
du hras eroise la ligne de poitrine

\balssez la perpecdienlaive 19-W,

De 19 &4 W, 12 pouces

De W a X, 12 pouce.

De W a Y, 312 pouces

Tirez les lignes 19-X-15 of 19-YZ,

De 15 & 16, 1 1-4 pouce

De 19 & V, méme distance
Réformez |
tillée,
Menez la perpendienlaire 5-N-17
I
e 8

dos en suivant la lgne pola

K, 146 de la mesure de poitrine 18

4 pouces

Menez la ligne courbe 8-J

De 8 a 10, 146 de la mesure de poitrine 43,
pus 1-2 ponee

D> 5 4 17, 1112 de la mesure de poitrine,
plus 1-4 pouce,
Tirez la ligne 17-10 et formez la Borge.

De J i 11, 4 pouces

De 3 & 12, méme distance

Menez la perpendiculaire 12-20,

De 20 & 13, 1 344 pouc

Formez le bord du devant par la ligi+
9-11-12-13.

De 13 & 14, 16 de la mesure de poitrins

Au pobit 14, menez une perpendiculaire
an bord du devant,

De 16 & Z, décrivez une courbe ayan
pour centre 19

Formez le bord du devant et terminez le
tout,

COSTUME DE SPORT

Pour porter a la campagne, on a besoin
dun costume réellement confortable et
un tel costume est indiqué dans la figure
584, L'étoffe représentée est un cheviot
La longueur du veston est de 31 poue
pour un homme de stature moyeme, §
pieds, 8 pouces; le veston est bien exa-
EEré sur la poitrine, tant en avant qu'en
arridre. Les épaules ont une largeur ot
un fini naturels, la gorge est de profo
deur moyenne. Les revers mesurent "
pouce & lentaille et 8 pouces jusqu'an
premier bouton. lLe collet mesure 138
pouce & l'entaille et 11-2 pouce en ar
riére. Les poches sont rapportées et ont
des pattes extérieures. Les straps en
avant et en arridre ont une largeur de 2
pouces. Les bords sont & double pigarg
de 14 pouce et les coutures somt ordi-
naires. Les manches sont terminées par
une imitation de macchettes et fermées
par denx boutons.

La culotte est ample sur les hanches,
les cuisses et les genoux. Le bas se ter-
mine par une molletidre de 3 pouces.

Le “Jornal do Commercio” du Brési! a
publié une statistiqgue intéressante sy
les manufactures de coton an Brésil, D'u-
prés ece travail, il y a actuellement an
Brésil 108 manufactures, occupant 715,
078 broches et consommant annuellement
environ 67,681,951 1bs de coton brut ot
produisant 254,012,876 verges de diverses
étoffes. Le nombre d'ouvriers employés
dans cette industrie est de 37,6
manufactures sont distribuées depuis 1'®5.
tat du Rio grande do Sul Jusqu'an Maran
hao; elles fournissent la plus grande par-
tie des étoffes employées par la classo
ouvridre ainsi qu'une grande partie des
tissus servant dans l'industrie du café,
du sucre, du caoutchouc et dans les
mines.

- - -

Le Consul américain & Para, dans un
rapport publié dans “Indian Rubbar
World " prétend que la plus  grande
quantité du caoutchoue de Para arrivant
sur le marché n'est pas pure, mais bien
mélangée au latex du “Sopium aucupari-
um” dans une proportion qui peut attein.
dre 40 p. e. Aussi I'autenr préconise-t -l
cette plante pour la culture en grand.
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La Saison d'Automne est maintenant commencée,
et nous fait déja prévoir une température plus rigou-
reuse & bref délai.

Etes-vous amplement pourvus des tissus et tricots
qui seront en grande demande ?

Chaque département de notre magasin est encom-
bré de quantités considérables de tout ce dont vous
pourrez avoir besoin pour votre Commerce d’Automne
et d'Hiver.

Voyez ce que nous offrons dans les Cotonnades,
Flanellettes unies, ravées, ou imprimées de Fantaisie,
Etoffes 4 Robes, Soieries, Meltons, Draps, Tweeds,
Beavers, Etoffes & Manteaux et 4 Pardessus, Flanelles,
Corps et Calegons,Sweaters, Gants, Bas, Articles de
Fournitures de Maisons, Tapis, Prélarts, Ete., Ete,

Faites-nous savoir, soit par I'entremise de nos voya-
geurs, soit par ordre par la malle, ce dont vous pouvez
avoir besoin pour compléter votre assortiment et, de ce
fait, récoltez la quantité des Profits que vous étes en
droit d’attendre de votre commerce,

NOUS BASONS NOS PRIX EN CONSEQUENCE

e ALRACINE & CIE 5,
340-342 RUE ST-PAUL
P. E. BISSONNETTE M_ O N T R E A L uastacoon

S 0 0 M M 0l 0 e e e e e e

S 0 0 0 0 0 0 e

e e
ool

*
*
*
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MANTEAU CROISE, DOUBLE DE rieur. 1 manches sont finies par un rieur on a l'extérieur. Les manches ont
FOURRURE mancheite cousue formant rempli et | une manchette en fourrure de 6 pouces
quée po ssortir an bord
e Mesure & l'aisselle 9 12 pes
Un autre mantean de fourrure slégant . 4
Letoffe employée [v fig Y| uaia ) figure 589, est orols Longueur & la taille ]4
un eréseaun [kersey] noir et la doubly g : \ - Longueur totale 0
est en astrakan. La low 1w tot Ire mesure d'épaule 1312
de 50 pouces pour un homme de stat 1¢ our ce mantean 2o mesure d'épaule 12 12
moyenne, b pleds, 8 pouces. Le dos | ‘ du beaver, fo nre ¢ du vison Mosure d'omoplate avec al
droit et tombe lache & partir des épaule L sont d ( nature lowance 13
Jusqu'en  ba Less épanle ont de Ta i WG ¢ 7 tonde. La largens Poitring 38
geur moyenne. Lo collet-chile a e In collet est de 6 1-2 pouces. Les rever Taille ’ 34
geur de 6 1-2 pouces et se ferme en mor mesurent 7 12 pouces & 'entaille | S Hanches voo 89
tant jusqu'au cou. Les boutons, quat vanuts ont 4 houtons de chagne coté Ajoutez 5 pouces aux mesures de poi
de chaque coté, sont placés a 7 pouces 1 HAces a un pouce du bord et peuveit trine, de taille et de hanches.
bord. Les bords sont & double pign “ire boutonnés jusqu'an cou si on le dé Ajoutez un pouce A la mesure A 1'ais
espacée d'un deml-pouce et les coutur #ire, on bien, ils formeront rouleau si selle, 1 1-4 pouce & la premidre mesurs
sont rabattues et piquées assort m an ¢ Hissé ouvert. Les bords ¢t d'épaule et & la mesure d'omoplate. A-
au bord. Les poches ont d« pattes qu e5 coutinre ont unis, les poches ont Joutez 1 3-4 pouce & la deuxidme mesure

peuvent rester 4 l'intérienr ou a l'ext 1 pattes qui peuvent rester a 1'int d'épaule.
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BROPHY, CAINS, LIMITED.
Parapluies et Ombrelles

JOBS! | JOBS! | JOBS!

Nous avons acheté des stocks entiers de
manufactures que nous vendons a moins
que les prix réguliers des moulins.

VENEZ D E BONNE HEURE.

BROPHY, CAINS, LIMITED

23 Rue Ste-Hélene, MONTREAL.
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Menez & angle droit les ligies A-F et

AT,

e A A B, 17 12 pouces

Ve B a C, 34 pouce

De A & D, 17 3-4 pouces,

De D a E, 6 pouces

De A a F, 50 pou

Aux points B, ¢, D, B, et F, menez de
perpendicenluires la ligne A-F.

De B & G, 21 12 pouces

De G & H, 2 pouces

De H & J, 12 pouce,

K est & midistance entre B ot G

Le K & L, 3 1-2 pouces

Abaissez la perpendiculaire L-W.

Appliquez la mesure d'omoplate plus 1}
pouce, 14 14 pouces, de B a4 L et éle-
vez la perpendiculaire

O est & midistance entre B ot L.

De O a P, 1 12 pouce,

Menez la perpendiculaire P-R

De C a Z 14 de la mesure de
43,

Menez la perpendiculaire zZQ

De Q a R, 1 34 pouce.

De R a 8, 58 pouce.

De A AT, 18 de la mesure de poitrine
43, plus 34 pouce,

Le T a N, 58 pouce.

Tirez la ligne T8 et formez 1e dos

De L a M, 114 pouce.

N est & midistance extre 1 et H.

De W a X, 12 de l1a taille §

Y est & midistance entre W et X

Tirez la ligne Y-N-2

Appliguez la deuxiéme mesure d'épanle,
plus 1 34 pouce
V,et de M a 3.

Tirez la ligne 2.3-4.

De 2 4 4, 14 pouce de moins que de U
a 8.

Formez I'épunle et l'entonrnure du bra:,

Menez la p sndiculaive 24

De 2 & 5, 146 de la mesure

Menez la ligne courbe 5-J

De 5 & 8, 1-6 de la mesure de poitrine 42
plus 1-2 pouce.

De 2 & 7, 1112 de la mesure de poitrine
43, plus 12 pouce,

Tirez la ligne 78 et formez la gorge,

De 5 & 6, 4 pouces

De JaQetde X a 11, méme distance

Abaissez la perpendiculaire 11-20

De 20 & 15, 1 3-4 pouce,

Formez le bord du devant par Ia ligne 9
11-19.

De 19 a 21,

De 12 a 13,

Appliquez la mesure de hanches plus 1
pouce, 23 pouces, de 14 4 B et de 13 1
15,

poitrin:

19 14 pouces, de I3 2

le poltrine 42

14 de la poitrine.

6 12 ponces,
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De 15 a 14, 2 pouces.

Elevez la perpendiculaive 14-16.

Tirez la ligne 16-15-17.

Formez le ¢oté du devant tel qu'indigné

De 18 & 17, décrivez une courbe ayant
son centre en P, et formez le bas du

devant

La ligne 26-27 eot la largeur du collet.

De 26 & 25, 1 1-4 pouce.

De 22 & 23, méme distance,

Pliez le revers sur la ligne du pli 2210,

Formez le collet par la ligre 25-28 et sui-
vez la gorge jusqua G.

Formez la partie extérieure suivant votra
gont,

e

p ¥ —
Collet

De 2 & 22,
ligne

1 14 pouce.

Tirez la 10-22-26 pour former 'a
cassure dn collet,
De 20 & 26, méme distance que de A A N

Placez son bord suivant la 1{

ez la perpendiewlaira

querr
et a

gne

De 25 4 2, méme distance quede A a L
Fendez le collet en suivant la ligne 34
2:28 et finissez e la manidre suivante:

Voyez le diagramme au bas du devant.
De 36 & 34, décrivez une courbe ayani
son centre au point 32,

De 356 a4 34, 3 pouces.

e 35 & 36, méme distance,

Formez et finissez tel qu'indiqué,

Celul qui compte sur la chance pour
réussir, sera heureux 'il la trouve,
——
Le “Gummi Zeitung” a donné dans un
de ses numéros un intéressant tableau
graphique de la fluctnation des prix dn

caoutchoue Fine Para, Africain et Negro-
h A Para. Ces trois qualités marchent
4 pen prés parallelement, la premidre
atteint les plus hauts prix, la troisidme
les plus has, la courbe des prix du ca-
outchoue d'Afrique est moins irrégulidre.

Ses plus hauts prix atteints de 1902 a
1905 sont:

1902 1903 1904 1905
mks mks mks mks
880 9.10 11 12,90
6.70 7.35 9 9.60
710 810 850 9.40

Fine Para .
Africain
Negr. Para
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Nos voyageurs sont maintenant sur la route avec les
Echantillons du Printemps

Ils offrent l'assortiment le PLUS BEAU ¢t le
PLUS COMPLET que nous ayons jamais eu.
Cet assortiment comprend trois nouvelles lignes de
Serges :

“WESTMINSTER™

“TOULON"
“THE SAVOY”

Nous contrdlons, au Canada, les célébres Serges

“ TRAFALGAR.”

FINLEY, SMITH & CO.,

96, RUE SAINT-PIERRE,

Coin de la rue des Recollets, - MONTREAL.
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LA PROBITE EN AFFAIRES

Malgré le sophisme souvent répété gue

Thonnéteté n'est pas la melllenre politl-
que & suivre, il w'en reste pas moins
vrai que la malhonnéteté w'est pas la

régle de  condulte L'homme

meilleure
qui désirve wrriver an sommet de 'éehelle

doit se garder de toute telnte de malhon

néteté ou de perfidic dans sos transas
tions commerciales
I peut étre bon pour des chefs d'in

dustrie de condulre lenrs affaires et leurs

entreprises sulvant des lignes qui los

méner:.
avalent moins d'importance of moins de

fent an pénitenecler sl ces hommos

puissance, mals ce n'est chose
A faire pour les jeuncs gens qul ne sont
pas chefs d'industrie et peu d'hommes 1o
sont, Quand un jeuns deviendra

un chef dans sa partle,

pas une

homme
I pourra onblier
toute question d'honudteté ot dhonnenr
en affairves
ment on il part péniblement du pled 4o
aux  pln

Jusqu'alors, & partir du mo

la vaste échelle qui condnit
hautes places, il convient qu'll warde son
nom honorable et pur de
comme on le falsalt antrefols
le public ne connat e

tonte tach
avint qu

quétafent réell

ment ses grands hommes d'affaires, it
“New York Commercial”,

On peat rirve, dire
une régle de conduite du
I'homme qnl parvient est ecelni qui n'est
Sins doute, i1 y
probublement  dos

Fhonnéteté os

que
passé,  que
pas honnéte, ete
a quelque ralson et
quantités de ralsons ponr de telles raill >
ries. Quand on anra démontré, comme e
des hom

anen

Cas Se pusse constamiment, que
mes qui ont toujours passé anx yeux da

publie comme de brillants exe mples d'un

sueeds de bon alol, doivent leur sueeis

d'honnd
mads & des
1t souvent eri

non & la
teté, de
pratigues
minelles
que’ tout
principes

“ILy a oune qualité qui est absolumen

pratigue de prineipes
travail et d'industriy

pen honnétes

11y aura des exenses pour pre

le monde & perdre fol duns 1

nécessaire au  jeun désire
réucsir, c'est 'honnétetd
teur Channcey

et le pays 1%

homme gl
v it T
Depew, 11y a trols ans,

eri. Bh blen! ¢ méme pays

A du et extendu  raconter hostolre

manqgue de droiture en affalres finanel?
res de Depew et il sait malntenant e
sa confiance en eot “talt non

fondée et que les principes quil enga

homme

geait si constamment les Jeunes gens A
sulvre n'étaient rien que des paroles qn
Ini-méme ne les o IGE
pratique.

Cependant, i1 suffit qu lquetols d'avelr
ga fol ébranlée pour tourney

toujours mis er

en dérision
une pensée d'honnéteté on affaires, (4 T

r'est pas profitable L vérité ost qne
eo qui profite, e'est honnéteté En
d'wutres termes, un commerennt malnoa

néte exige méme de
soi2at honnétes

Se8 employés qu'
Méme sila malhonnéte
té v'est pas dirigée contre Tul, il ne ven
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pas avolr d'employé dé& Lonndte. 11 ae
Sudt pas quand il pourrait avoir & en souf
friv et tout homme habile en uffaires se
met tonjours du eoté sar,
dépit de I'évidence de ce fait, Il ¥y a
heancoup de jeunes gens brillants dans

le monde des affaires qui persistent dans
I'idée meilleur
est d'employer des pratigues

que le moyen de s'élever

pen hon-

nétes. De temps & autre, quelque jeuno
homme, aux qualités brillantes perd sa
place parce qu'il eroit étre plus persol
cace que tout autre.

Tous ceux qui perdent ainsi leur place

ont les plus grandes diffienliés a se rs
falre une rvéputation; en réalité, bean
conp n'y arrivent jamais.

Quand une fois la margue de la mal

honnéteté a €té imprimée sur un homme.,
Gu méme, si lon soupgosne qu'il devrait
etre marqué de ce homme
diffienltés
cvalllera avee un désy-
vantage sl grand qu'il Jui sera presque
impossible de 1o

stigmate, cet

rencontrera les plus grandes

duns la vie; ¢

surmonter,

11 peut ehanger de nom, mais un hom
me qui change de nom n'a
ment pas de

nécessuire
passé et par conséquent, rion
A donner en référence a des patrons fu
turs; il pent changer de puys, la tache
restera tonjours sur lul, toujours préte A
s¢ fuire voir quand l'occasion se présen-
tera,

Un exemple de la
quelle

Wnucité avee a
réputation s'atta-
Che & un homme et combien cotte man-
Vitlse

une mauvaise
réputation détruit ses chances do
sueees est fourni par le
vendeur qui, antrefois

cas d'un jeune
avait les plus
grands suceds ot prometiait le plus dans

e, celle d¢

L vente

de bijoux en

gros,

Son histolre est racontée par Réginald
Cooke. Ce jeun homme avait fait une
premidre ervenr, 11 g ‘talt enviehi par 1a
de $500 et sa maison avait fourni une

somme égale, moins 5 D e

Pour compenser les pertes:

de profit,
cecl continua

pendant un mois avant que personne n
bensat qu'il y avait quelque chose d'6
trange la-dedans

Des recherches furent faites et on 44
convrit que le jeune homme s'était an
broprié: Targent fonrni pour convrir 14
perte L

pere dn jeune homme est i
vendeur expliqua qu'il navait
fmpranté cette somme que temporaire
ment, qu'il avait Pintention de la rendre
aussitor qu'il e

che,

pourrait et e'est ce qu'il
it promptement, pére lui  ays
avanes re

son

Pargent

Naturellement, In maison le congédia,
elle ne pouvait pas faire autre chose, In}
futdl dit, bien que personne ne erit quil

fut malhonnéte,
Le jeune homme prit son argent, et ‘o

Jowr suivant il travaillait dans une auteos
malson & nn s

ire plus éleve, (¢

i bon vendenr; il ne pouvalit pas restor

longtemps sans emploi. 11 se conduisit

bien dans cette nouvelle maison et avan

¢a rapidement. Un jour, un des commis
de son ancienne maison vint dans le bu-
-reau et le vit,

“Que faitdl §ei?" demanda le commis
avee surprise,

“Il vend des marchandise

répondu.
fourquoi? qu'y a7

“Rien", répondit le commis,

Cependant, le chef de la maison de
commerce entendit parler de la surprise
du commis et fit prendre des renseigne-
ments, 11 découvrit naturellement pour-
auol le vendear avait été congédié et ce
dernier partit bientot de sa nouvelle
place,

Depuis, il a eu exactement six places
Dans une de ces places, le patron qui
Femployait coanaissait parfaitement sa
mauvaise réputation, * Conduisez-vous
bien lei, lui dit-il, je ne m'inquidte pas
de ce que vous avez fait dans le passé”,
Quelqu'un, on ne sut Jamais qui, fit dis-
paraitre un jour une douzaine de mon-
tres. Le jour suivant, le nouvel employé
Gtalt congédié, Aujourd'hui, i1 est dans
emplol et restera ainsi probablement,
Jusqua ee qu'il trouve refuge dans quel-
que position, maigrement payée, ol soq
passé ne le génera pas.

, ui futai

LES VENDEURS ET LES POTS.DE-
VINS

Dans un article an sujet des pots-de-
vits quiun acheteur pen serupulenx peut
demander du vendeur, un autenr éerit ce
qui sult, dans “Salesmanship”:

Nous savons tous qu'il Yy a des ache
teurs qui peuvent étre cireconvenus, c'es!-
ddire qui préteront lenr influence & un
vendeur pour donner une commande =i
d'uz pot-de-vin, Mais au cours
vingt ans d'expérience comme
Voyageur de commerce, une telle propo-
sitlon ne m'a jamais 6té faite ot nos voy-
ageurs ont rarement & faire face & une
telle demande. Aueun vendeur représen-
tant une maison sérieuse ne s'abaisserait
A de telles méthodes d'affaives, Aucun
vesdeur digne de ce nom ne serait asses
insensé pour ‘mettre & un acheteur
de le tenir en échee Jusqua ce que celui-
ci obtienne une partie de sa commission ;
et si le vendeur tourne la difficulté en
augmentant le prix de ses marchandises,
Ge maniére A faire payer le pot-de-vin au
patron de Vachteur, il vole son client et
fait du tort & sa bropre maison.  La mu-
vidre de traiter un acheteur qui  vous
propose de lui abandonner une partie de
votre commission consiste A refuser cette
proposition d'une manidre si nette que
Tacheteur sera découragé et n'essalera
plus de cette maniere de faire,

Naturellement, il ne faut pas confon-
le pot-de-vin avee des bonus légitimes
ts par certaines maisons pour en

échange
de mes
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,
Faux-Cols,

Manchettes,
Etc.,

EN CELLULOID

“ETON."™

DEVANT, 22" - ARRIERF, 2'."

ArTicLes DE HauTe CLAsSE.

TOUS LES DERNIERS
GENRES DE . .

FAUX-COLS, MANGIIETT!S, ETC.
“CAOUTCHOUC” (FINI TRES
BRILLANT ET MAT)
“ ENTRE-DOUBLES *
(IMITATION DE TOILE)
ET “ IMPERMEABLES.”

The Miller Bros. Co,

LIMITED.
30-38 RUE DOWD,
MONTREAL.

On trouve nos échantillons dans toutes les principales
Maisons de Nouveautés en Gros.

A\

"\

J

A. McDOUGALL & Co.,
Gelebre Sﬁrue Tukﬁ & BIGHHGIIII

AINSTL QUE DKS

S6Pes Yotsman.

Les Meilleures Serges sur le Marcheé.,

Lainages et Fournitures pour Tailleurs

Le plus grand Assortiment dans vos Lignes.

No uatorze voyageurs sont maintenant en route
ave lu Echantillons  pour le printemps 1907,
\llul lez les avant d’acheter.

DEMANDEZ NOS EGHANTILLONS,

196 Rue McGill, MONTREAL
Succursale: Angle des rues du Pontet St Joseph
ST-ROCH. Québec.

ARTIGLES BRUI]ES

———— DE TOUTES SORTES —————|

Un choix m agnifique. Le premier du genre
fait au Canada. Egal A tout article importé

et & des prix meilleurs, . .

Voiles de Ire Communion

Rideaux de Portes
Pardessus d'Oreillers
Doylies, Etc.

Lettrage, une Spécialité

Les Echantillons d’Automne sont maintenant préts,

L'examen du commerce de gros est sollicité,

THE

MONTREAL EMBROIDERY MFG. CO.

253, Rue Notre-Dame Ouest
MONTREAL
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gager les clients & prendre leurs mar-
chandises. lei, il n'y a dncune déception
€L on ne peut pas surcharger le prix de

vente; néanmoins, le systéme des bonus
€st souvent porté
& objections. La raison en
maisons concurrentes acxieuses d'enl

ver un ordre & un rival important en:
plolent & des bonus extravagants ent
qui devrait servir & améliorer les mar-
chandises, bonus tels que de magnifique
vitrines pour étaler les marchandises,

1l n'est pas difficile & un bon vendeur
de vaincre une concurrence de cett?
sorte; les mérites relatifs de ses mar-
chandises et de celles du concurrent 'i-
béral plaideront sa cause pour lul. Bien
plus, le marchand doit considérer qu'na
acheteur d'une maison bien établie et
bien connue profite de la haute réputa
tion de cette malson. La renommn des
marchandises qu'il achéte aménera les
clients & son magasin el cecl est plus
important pour lui qu'un bonus

Je me suis toujours refusé & donner
des droits exclusifs acheteurs, dans
une ville quelconque 5 dans certal-
nes des plus petites villes, dont la popu
lation est de 1,000 & 1,560 habitants, par
exemple, il ne serait pas ra 3

o des extrémes, suje

est que des

sonnable ¢
refuser des droits exclusifs & des client ..
Pour quelque raison, dont jo serals heu
reux d’avoir 'explication, ros vendeurs
sont importunés par certains marchands
pour obtenir des droits exclusifs, tandis
que dans d'autres territoires, il est rare
que des marchands fassent une telle da=
mande.

LECON DONNEE A UN CHEF D'ETA-
BLISSEMENT

“ Travaillez ardeur ot ne soyoz
pas nerveux”, telle fut la derniére recom
mandation de mon patron, lorsque je par
tis pour mon premier voyage en qualité
de voyagenr de commerce, raconte un
commis voyageur dans un jourtal améri-
raln,  Mon premier objectif était D3
troit; arrivé 14, j'en parcourus les rues
le lendemain matin et travaillai jusqu'an
soir, mais je n'obtins qu'une commande
d'un char pour le travall de ma journé.:.

La deuxi®me journée tirait & sa fin
quand j'ouvris la porte de la salle de ré
ception d'un des plus grands établisse-
meants de la ville. Personne n'était 1a
et je me tenais tantot sur un pied, tan
tot sur l'autre, redontant une entrevoe
avee des gens que craignaient tous nos
commis voyageurs. La porte s'ouvrit, un
homme de six pieds prit ma carte o
m'examina de la téte aux pieds,

“Je désirerais voir M. Smith ou
ant”, dis je.

“lls sont trop occupés pour vous rece
voir”, et il se tourna pour ouvrir la porta
Je commengals & me désespérer,

“Bt son commis principal, est-il aussi
frop ocenpé?

avec

son

gé
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ui!"” -1 Tls soot tous tron
occupés; nous n'avons besoin de vien",
Alors, sur un ton tout aussi élevé que

celui quil avait pris, je lnl répondis:
“Monsieur, je ne sais qui vous
€tes, nl quelle position vous pouvez avoi:

pus

dans cette compagnie; mais je crois quo,
si M. Smith savait qu'il a & son emploi
un homme de votre ealibre, il vous con-
ar je le homme
d'affaires pour ne pas écouter toute pro-

gédierait ; erois trop
position qui peut lui étre faite”,

Un vague sourire voltigea sur ses 13-
vres, et il me répondit:

“Entrez; je suis M, Smith",

Je lui vendis vingteing chars et ga
gnal son amitié. Plus tard, Smith et m
ri de la lecon que je lui

avons souvent

s donnée,

LES ESCOMPTES

Combien de marchands se rendent-ils
compte de la valeur qu'ont pour eux les

escomptes qu'ils  peuvent obtenir sur
leurs acha Ces escomptes peuvent
peat-éire n'étre pas considérables suy

chaque achat, mais, & la fin de Vannés
ils représentent une forte somme d'ar-
‘nt qui vaut la peine qu'on l'empoche.
n outre de avantage qu'il y a & obte-
nir ces escomptes, le prompt palement
de vos factures vous place sur un bhon
pled visd@-vis du marchand de gros et, sl
Jamais vous avez besoin de crédit, il ne
vous sera pas difficile de 'obtenir; d'an-
tre part, si vons avez I'habitude de lals-
ser vos comptes courir aussi longtemps
que possible, eela ne parle pas en faveur
de votre compréhension des affaires ou
de votre prospérité financiére, dit “St.
Paul Trade Journal”,
toujours comptes aussitot
que possible. 11 vaut mieux acheter uneg
plus petite guantité de marchandises a
In fols et payer comptant en profitani
ainsi d'un escompte, que d'en acheter
une grande quantité & crédit. Le mar-
chand qui obtient des escomptes sur ses
achats peut vendre & meilleur marché et
en conséquence faire plus d'affaires que
celul qui
longtemps qu'il peat et perd l'escompte.
Les marchands de gros offrent des es-
comptes trés attrayants pour que leurs
factures solent payées promptement, et
les détaillenrs ne devraient jamais lais-
ser échapper les occasions qui leur sont
offertes, si possible. Voiel un bon argn-
ment & employer vis@-vis de vos clients
quand vous essayez de faire des affaires
strictement an comptant. Dites-leur que
<'ils palent comptant pour leurs achats,

Payez Vo8

sse courir son compte aussl

vous pourrez en faire antant, ce qui vous
permettra d’obtenir un escompte et da
vendre & meillenr marché, Faites appal
A leur sens des affaires; ils se rendront
compte de la justesse de votre raisonne-
ment, et vous n'aurez pas auntant de if-
lieulté & établir votre commerce sur una
base de paiement au comptant,

LA VALEUR D'UN CLIENT

Quelle est la valeur monétaire d'un
client? Les clients différent, bien enteu-
du. Certains représentent chaque année
une honne somme d'argent, d'autres ont
moins de valeur, mais tous devralent
avoir pour vous une valeur marchande ;
autrement vous ne devriez plus faire
affaires avec eux. Vous n'étes pas dans
le commerce pour vous amuser.

Chaque client d'une maison de détall
représente une partie de son actif.

Tous les actifs se capitalisent.

Quand un client paie ses factures, ‘1
devient un actif. 8'll ouvre un compte
qui sera simplement réglé des années
plus tard, il représente un passif et sa
clientdle n'a aucune valeur,

Le commercant peut facilement attri-
buer uife valeur & chacun de ses cllients,
dit “Commercial Bulletin”, 81 un client
a de la valeur, faites de vigoureux ef-
forts pour le conserver. Vous devriez
vous mettre en quatre pour satisfaire les
demandes qu'il peut vous falre et obte-
nir les marchandises aussi rapidement
que possible.  Vous devriez faire I'im-
possible pour un elient qui a de la va-
leur,

De la méme manidre, vous devriez con-
naftre les acheteurs dont la clientdle
n'est pas désirable et dont 11 serait avan-
tagenx de vous défaire, Avec cette
classe de clients, changez rapidement de
contenance. Faites leur payer les mar
chandises qu'ils achdtent; g'ils s'y refu-
sent, empéchez les marchandises de sor-
tir de votre magasin.

11 faut mieux donner votre attention
aux clients qui ont une valeur mar
chande que de perdre volre temps avee
d'anciens débiteurs qui ne représentent
pour vons qu'un passif.

PAYEZ VOS DETTES

1l serait bon que tous les patrons,
quelle que soit I'importance de leur com-
meree, avertissent leurs employés, quand
une plainte est faite contre eux, qu'ils
doivent payer leurs dettes, s'ils désirent
conserver leur emplol. Nous remarquons

les grandes corporations, sur lIa
nte de commergants, ont affiché des
vis avertissant leurs employés qu'ils de-
valent payer leurs dettes. dit “Scranton
Times".

Sans doute, certaines personnes pri-
tendront que ce m'est pas l'affaire d'un
patron de s’occuper de ce que fait soa
employé en dehors des heures de travail,
que ses dettes, ses allées et venues, ses
affaires privées ne concernent aucune-
ment 'homme pour lequel il travaille,
tant qu'il remplit les devoirs qui lul sont
assignés par son emploi.

Nous croyons qu'un homme qul n'est
I franc, juste et honnéte envers soi-
méme, qui essaie de tromper ou d'abuser
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de la confiance qui a 6té placée en lui,
ne peut pas faire tout son devoir envers
son ron et a besoin d'étre surveillé
Un employeur a le droit de savoir si ses
sont enclins & 'tmmoralité, & 1.

employé
malhonnéteté, s'ils gaspillent leur temps,
s mt honnétes dans leurs rapports
avee autrui et quels efforts ils font pour
t de A que
ande

ituation, (e

améliorer lenr

devralent dépendre, dans une
sure, leur avancement et |

Vangmentat
de leur salaire

Une personne qui profite du erédit as
cordé, de la bienveillance et de amiti
témoignées
et qui ne fait aucun effort pour s'acquit
ter de sa dette fait preuve non seulemeat
d'ingratitude, mals de malhonnéteté; an
cun homme, aucune femme, dont la con
sclence est nette, qui a des habitudes 1«
droiture, ne refusera de payer une dett
1

dans un moment de détresse

1

Nous comprenons tous que la muy
malheur, des circonstances défavor
peuvent parfois obliger quelques persor
nes A& payer ce qu'elles doivent par pe
tits d-comptes, ou du mieux qu'elles peu
vent. Ces personnes sont honné
mais celles dont nous voulons parler sont
celles qui n'ont aucune excuse valide »f
qui ot l'intention de frauder leurs eréan
clers.

Des gens qui commencent par dépenso:
leur argent en choses non nécessaires, qui
dissipent leur salaire et laissent leurs
comptes s‘augmenter dans leur maison
de pension, chez leur boucher, leur bhou
lunger, leur laitier, leur médecin, ete,, de
vraient étre obligés de payer leurs dettes

bles

o8

et l'avertissement qui est donné par le
corporations & de tels employés est ah
solument juste

NE VIVEZ PAS AU.DESSUS DE VOS
MOYENS

Vivre au-dessus de leurs moyens est '
défaut marqué d'un grand nombre de per
sonnes et la cause d'un fort pourcentags
d'insuccds. Les achats trop forts sont
wvent | cette ma
niére de vivre et ne

commencement de
devral
marchands

s

it pas étra
Mais
cux-cl sont souvent si anxieux de faire

encouragés par les

des ventes gqu'ils poussent un client A
acheter et, si ce dernier
aussi libéralement que Jles

n'achéte pas
marchands
faire, ils vont jus
une réduction de prix pour I'y
8i un client ne peut pas faecil»
mect payer un compte de $15, on ne 1»

pensent qu'il devrait le
qu'd faire
pousser

vrait pas linciter & faire un achat plus
Important; il vaut mieux pour Jui et pour
le marchand qu'il réduise ses achats
C'est ce que vous vendez et ce pouy
quol vous &tes payé qui vous enrichit, si
riche; et un
ent a I'habitude de faire des achats tr
considérables, ce n'est

Jumals vous devene
n
qu'une questioa
de temps pour qu'il commence A retardes
ses paiements

I perd son emploi, &'
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tombe malade ou si quelque malchance
lul arrive, 1l se découragera facilement
et 87 a éé jnsque la
prompt payear, il ne se passera pas long

classé

comme

temps avaot quil soic eclassé dans une

wltre catd

orie.
11 0’y a ancune raison pour que dos
personnes possédant un revenu modérs
achétent des articles d'épicerie de fan
talsie ou des nouveautés dispendienses
s ordinaires al
d'habillement
solent anx plus hauts prix; ces articles
suffisent & entretenir la vie et & do

Il s'en faut que les artiel

substantiels d'épicerie ot

e
du confort et il w'y a ancun déshonnenr
& les acheter. 8i les marchands voulaient
discuter les

se réunir plus souvent et

questions qui sont d'un intérét commun
pour leur commerce, ils en viendraient
bien vite a comprendre les uns les
autres, & connaitre les conditions de
leurs affaires ot ils apprendrajent & les
mettre & profit
temps pour la protection de leurs

pour eux-mémes et en
méme

clients,

L'IMPORTANCE DE LA REPUTATION

Le magasin qui s'est acq a réputa
fon d'employer de bonues méthodes d'al

faires, de vendre des marchandises 4o
boune qualité et de donner nne attention

stricte aux besoins des clients est sir
de retenir le

aux époques de morte saison.

publie et de réussir, méme

La confiauee accordée n'est pas reti
rée suns de bonnes raisons, dit “Commer
cial Bulletin™,
avez en la bonve fortune de vous attirer
la coufiance de votre clientéle, efforcez
vons de la conserver,

Par conséquent si vous

Comment avez-vons fait pour acquéris
7 Vous vous rendu
agréable, avez-vous pris soin de vos cli-

cette confiane

ents, toujours prét a4 redresser un tor:
réel on imaginaire ot tenant
manitre inébranlable & votre pa
Avez-vous vend:,
de

03

vous en
d'une

role et & votre travail
2 vos clients les marchandises qu'il
mandaient en maintenant la  qualité

d'un profit rai

Vous étes-vous content?
sonnable sur toutes vos ventes, sans faire
de gros gains sur ancune?
Les mémes conditions qui vous out
aldé a établir votre réputation commer
I'aide la plus effi-

ciale vous donneront

cace pour conserver votre elientidle, bie

z ohligé de vous conforme:
aux chungements qui
se produisent et de vous tenir en téte

qQue vous soy

aux circonstances,

de vos concurrents

La clientéle vaut qn'on s'occupe d'elle,

UN LABEUR OPINIATRE NE SUFFIT
PAS AU SUCCES

I n'est pas d'autre len commun dont

on ait plus abusé que de celui par lequal

‘ment que des hommes

résultat doivent leur

end fanss

on pré

arrivés & un bon

suecés principalement, on comme bean-
coup disent, presque uniquem A un la-
beur opinidtre et incessant. Les Grees
et les Latins qui n'ont jamais adoré le
travail, ne se faisaient pas d'illusions A
ce sujet. Les anciens Grees et Romains
Italiens modernes ont

et les Fraccais
reconnu que pour arviver a la premidre
place dans une affaire quelconque, il fau
#n moing avoir un certain génie, En A
Angleterre, pays dont le
généreux a toujours oblig
travailler péniblement pour
, on s'accorde & dire qu'un
essentiel

lemagne et en
climat peu
homme a
son existen
effort laborieux
pour réaliser toutes les ambitions.
Muis dans ancun pays, le dieu du tra
vail n'a é1é aussi porté aux nues qu
Amérique. Invitez une donzaine d'Amd
ricains émineuts dans les lettres, 'indus
trie, la politique et les professions libs

est le point

rales & docner leur avis sur le suceds
i
dépend

s répondront en choeur que le succés
d'un travail in
tense  beancoup plus  que du nombre
d’heures de travail reconnu par les uni
ons. L'opinion que le travail est la prin-
e et la seule chose nécessalre an
suceds est fausse, C'est parce que cette
opinion est fausse qu ausé plus de
mal et gu'elle devrait v réfutée aussi
souvert qu'elle est émise.

Ceel ne vent pas dire que le travail
acharné ne solt pas nécessaire. 11 faut
en réalité qu'un homme ait du génie pour
arriver au sommet de I'échelle, sans se
donner beaucoup de peine. Mals cette
peine n'est pas la seule chose nécessaire,
Chacun connait des hommes qul ont fait
tous les efforts dont ils étaient capables
pour atteiadre le but qu'ils s'étaient pro-
posé, mais qui ont é16 devancés par da23

principalement

cl

rivaux sans que ceux-el se solent donnd
autant de peine que les premie Le
travail opiniatre est un facteur impor
tant pour arriver au succds, mais il y a
deux autres facteurs qui n'ont pas moius
d'lmportance et qui, dans beaucoup de
cus, en ont davantage. Ces deux fao-
hasard et les eapacités na-

teurs sont le
turelles.
L'avoeat ¢ ‘e médecin ayant une gran
alres riche, at
tribuent égoistement leur succés & leur
énergie et A leur génle quand le hasacd
seul y a joué le plus grand réle. Un pe
trlomphes dus au hasard,
e de défaites dues égale-
rd dés le début ont 6té 'a
cause du suceds ou

ique, 'homme d'afi

tit nombre de
un petit noml
ment an hasg

I'insncceés dans
un gracd nombre de ssions  1ibé

profe

Combien de grosses fortunes il ¥y a aux
Etats-Unis, dues uniquement a un placs
ment heurenx dans des immeubles 9u
des mines! Les fortunes des Astor, des
Mackay, des Stanford, des Fair, des
Hearst sont le produit dn nd.

8 n'uccordons pas au hasard le erd
dit qu'il mérite aire un bel héritag:
est une chance. Le succds de wdstone,
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de Darwin, du gracd géformatenr Bea

tham ne sont-ls pas dus en grande pa

tie aux richesses accumulées par lenrs

ancétres, qui leur ont épargné la néces

sité de gner lenr vie et leur ont per

mis d'employer tout lear temps a la car
riere qu'ils avaient choisice?
Aprés tout, la grande chose essentl

au plus haut succds n'est pas la chanee,

ce n'est pas non plus le travail opinid

tre; c'est uie capacité naturelle. Darwin
a peut-éire été Je plus grand génie In
XIXe sidele 11 a eu
ja fait remarquer

fort héritage et il a travaillé sans reldche,

comme on I'a d&
la chance de faire un
Réunissant dans sa curriére tous les fae

teurs qui ont été mentionnés comme con-

tribuant aun succés, il était  peut-dtre
mieux qualifié que tout autre homme
pour parler sur ce sujet. 11 a dit

“Une haute autorité a déelaré que

génie était de la patience et duns ce sens
la patic

ce signifie une
domptable,

persévérance in

Mais eette compréhension du
génie est défectueuse, car sans une haute
imagination et une g
raisonnement, le

nir dans nombre de

Les capacités

ande puissance 12

suceds ne peut s'obte

lignes".

naturelles sont le e

vean qul corgolt et la main qui «

I'énergie est leur instroment, l'oc
est le matériel qu'elles faconnent. Une
bonne intelligence et un bon tour de

seutent beaucoup avee des instri-
fen

main e
ments médiocres et des matidéres infé

1es. Les instrumects et le matériel les
meilleurs ont peu de valeur dans une
main faible et sont sans auncune utilit(
entre les mains d'un homme dépourva

d'intelligence

avons dit plus haut que le dogme

de ibilité du travall a causé bhean-
coup de mal
néfastes? D'abord, il a
coup d’hommes et de f
tout ce qu'ils étaient capables de produire
et il les a
restant de
hrasser des carriéres
n'avaient ancune aptitude

Quels ont é6té ses résultats

empéché beaa

mmes de produir

rendus malheurenx ponr

leur vie, ex leur

pour lesquelles il

“Ce dogme, qu'un labeur opinfdtre es<

la seule chose nécs
S. O. Duun, un auteur sur le
et Uindustrie, condnit A la
qu'on peul embrasser une carriere quel
conque
laborienx et si oo g
rance, et milliers de
sont arrivées & cette méme conclusion et
Au lien de ré
talents

re au sue

commereae
conelugion

aussi bien gu'une autre sl on est

assez de persévé

des personnes &9
ont agi en conséquence,
fléchir & ce que leurs
moing limités leur permettaient de faire,
n'ont considéré que ce qu'elles i

plus on

elles
meraient faire et 8’y sont essayées en s«
fim:t & leur propre Elles se
sont rendu compte trop tard gue

énergic
le tra
vail seul n'accomplit pas tout, que
il doit
une aptitude naturelles
effet pernicieux de

ponr

étre efficace, étre guidé par des

rapacités et
“Un

autre cetlc
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théorie, a é1é de stimuler beancoup 4«

personnes ambitleuses, jusqu'aun surme

nage. (est sans aueun doute la eause

de nombre de prostrations nerveuses

aut bien appuyer sur le fait que ce
travail
homme gui compte d 1a

pas la quantité de faite par ua

locgue, mals la

quantité de bon travail; un corps et wn

esprit constamment fatignés ne peuvent
pas donner la plus grande somme possi
ble de bon travail

“Les Grees avaleni inserit & lentrée

du temple de Delphes lo précepte sui

“Connaistol tol-méme”. La
chose 'a
Tout jeune homme dé-
vie devrait se rendre
de ce qu'il peat faire physique
ment et mentalement, puis essayer de e

vant con-

naissaree de soi-méme est la
plus importante
butant

compte

dans la

faire. La nature est une mére partiale
A l'un, elle donne un seul talent, & un
wutre, elle en donne cioq et & un autre,

elle en donne dix. Celui qui a placé avee
so0in un petit capital et qui en retive un
bas taux d'intérét est dans une gituation
financidre meilleure que celui qui fait un
placement dans une otreprise promet-
tant de gros intéréts et qui perd 4 la fois
capital et intéré

1l vaut mieux étre ua
machiniste expert qu'un avoeat mourant
de faim, 11 vaut mieux #re un marchand
prospére a la campagnpe que faire faillite
a la ville, 11 vaut mieux réussir modests
ment et conserver sa santé que de 8¢
puiser par le travail et n'arriver qu'a

un succés relatif,

LE SYSTEME METRIQUE

Il w'est pas manvais de revenir de
temps en femps sur une question qui,
n somme, intéresse le monde entier,
puisquelle est lide étroitement a toutes
les transactions internationales: celle
de universalisation du systéme métri-
que. (Cest un sujet qui reste toujours

Cactualité, dit “Le Travail National,”
sous la signature de M. Ch, Georgeot,
On sait qu'une des principales cau-

ses qui retardent I'adoption plus géné-
rale du systéme métrique, c'est que les
Anglais y sont opposés, Pas tous, car
produit aussi en Angleterre un
mouvement trés sensible en faveur de
In décimalisation: ’est ainsi que, pour
P'année derniére, le rapport annuel de
Uinspectenr des poids et mesures de la
Cité ¢lablit qu'il n’y a pas eu moins
de 1521 poids et mesures métriques
soumis & la vérification et & Penregis-
trement : mais il faut reconnaitre que
la majorité du pays résiste, 1)Associa-
Lion anglaise des poids et mesur en
particulier, poursnit avee acharnement
son apposition,

On annonce cependant que M. Nor-
man. membre radieal de la Chambre
des Communes, a décidé, a la requéte
de ' Association diécimale, de présenter
un projet de loi pour I'introduction du

I s

svstome métrique, projet qui sera ap-
puyé par d'imposantes pétitions. La
tentative n'est pas nouvelle, of c’est
pour le continent un véritable prohlé-
me de comprendre comment 1"Angle-
terre a pu conserver jusqu'a présent le
chaos déconcertant de ses poids et me-
sures, Mais aux instances des hommes
de science qui réclament adoption du
gystéme décimal, John Bull a toujours
opposé la ténacité de son orgueil natio-
nal et sa fidélité aux traditions an-
glaises,

En 18935, une commission
mée par la Chambre des  communes
pour  rechercher §'il éait  opportun
Qapporter quelque changement an sys-
téme actuel des poids et mesures, Voi-
ci quelle fut la conclusion de ses tra-
vaux: lo. Le systtme métrique des
pois et mesures doit ére d'un emploi
légal; 20. Aprés un délai de deux ans,
le systéme métrique  doit étre rendu
obligatoire  par un décret du Parle-
ment; 3o, Le systtme wmétrique des
poids et mesures  doit étre  enseigné
dans toutes les écoles élémentaires,

La premitre et la troisitme mesure
furent votées en 1897; la seconde se
heurta toujours aux mémes résistances,
et lorsque M. Norman pressa, a la
Chambre  des  communes, sir  Henry
Camphell Bannerman, il y a quelque
temps, de faire voter une loi réalisant
cette réforme, le premier ministre lui
répondit qu'elle introduirait de trop
vastes bouleversements dans la vie na-
tionale, Cela est indiscutable; mais ces
changements semblent g'imposer.  Re
gardons, par exemple, quel est le sys-
téme de poids anglais: il n’est pas jeu-
ne, il date d'Edonard TIT (13271377
¢t on y trouve de nombreuses traces de
la civilisation francaise du moven dge.

C'est ainsi que la série des poids em-
ployés dans le commerce courant se
nomme le avoirdupoids, mot incompré-
hengible pour hien des Anglais, et pour
tous les Francais quand il est prononeé
par un Anglais. Les orfévres se servent
des poids Troy, de Troyes en Champa-
gne. Enfin, il y a les poids des apothi-
caires,

Les poids Troy sont les suivants: Ta
livre 12 onees, 373 gr. 21: lonce
= 20 penny; le penn 24 grains,
Leg poids des apothicaires ont la miéme
Tivre et la méme once, mais autrement

La livre = 12 onces, 373
l'onece = 8 drachmes; le

8 serupules; le serupule

fut nom-

subdivisée:
gr. 24;
drachme

20 grains,

Voici enfin les poide du commerce
(avoirdupoids) : La tonne = 20 quin-
tanx (1015 kilog); le quintal = 4
quarters, 112 livees: le quarter = 2
stones, 28 livres; la livre = 16 onces;
"once 16 drachmes (le drachme, 1
gr. 17). Bt ce n'est pas tout! A edté
de ce triple systéme, il faut savoir que




M. le Marchand,
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notre firme (The Niagara Neckwear Co., Limited), 706 et 707. Iis ont déja
rencontré quelques-uns d'entre vous, et une amitié profitable a été
formée. Quant a ceux qui n’ont pas encore été rencontrés,
je suis sir que des efforts en faveur de vos succés,
aussi bien qu’en faveur de leurs propres succés
seront aussi avantageux a tous ceux
qui sont concernés que les
miens l'ont été.
Bien a vous, 7085.

Permettez-moi de vous présenter deux nouvelles additions &
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le beurre se pise en firkins 56 lis

vres, le plomb en fudders qu valent
19 1-2 quintaux a Londres et Hull,
a Derbiv, 21 1-2 4 Newcastles le
foin en truss: pommes de terre en
sacks, ete.

Les mesures ne sont pas moins vae
rices; les mesurcs de liguides se comp
tent en gallons: 1 gallon § lit, 54,4
quarts: 1 quart 2 pintes; 1 pinte
1 gills, laes  grains se mesurent  en
pecks 2 mallons; hoisscaux (bushel)
= 4 pecks; loads 5 quarts.  Enfin
les mesures lindaires les plus usitées
le pied 30 cent,
qnes
le yard 3 pieds: le mille 1360
yards, Kt nous ne faizons g
ser ici sans nous perdre dans le dédale

ouees e pouce

(quis-

des milles de terre, milles de mer, mil-
les d'Trlande, des chaines, perches, pau-
mes, acres d'Eeosse, d'Irlande, d'An-

gleterre,

La monnaie courante des Anglais
comporte Jes livres, les shillings, les
pence et les farthings,

Or, la livee vaut vingt shillings; le
shilling, douze pence: le penny, quatre
farthir On congoit quel cassement
de téte cela doit étre, quand il faut fai-
re une réduction de monnaic : pour chas
gue sorte de pidees une opération dit-
férente est nécessaire, Prenons un ex-
emple.

Nous avons une somme de sept =
vres 13 shillings 5 pence et un demi-
penny a diviser par deux,  Ce n'est

pas simple du tout. Nous dirons: 3

livres divisées par 2 3 livres, reste
une livee: je wte cotte livee aux
shillings et jobtiens 13 X 20
divisés par 2 16 avee un shilling

reste.  Je transforme ce shilling en 12
pence et je ajoute aux 5 pence;
1%, divisés par 2 8 nence; il resie

1 penny que jajoute aux demi-pence,

et je divise trois penee ainsi
obtenus par deux, ce lonne un
demi-penny, plus ung. il fal-
lait faire Popération inverse, c¢'esf-i-
dire multip! troiz livres seize shil-

lings huit penee  un demi-penny un
farthing par

sorait encore un pen

plus embronillé,

Ceei nest quiun exemple ehoisi entr
mille. Rien d'étonnant & ee que tons
les hommes de science anglais recon-
naissent la nécessité d'un
simple.  Mais heancoup ne se rallient

s, pour cela, an svsteme metrig

teme plus

La plupart repoussent  Je svstéme

YIII"||‘M|1I" uniquens nt pat fierte natio-
nale, parce qu'il est oen francaise,
N'est-il pas permis de jug
la une considération en contradietion
hien extrao I
que que, de temps tmmdémori
tribue aux fils de la puissante Albion?

linaire av prit prati-
1

l. on at-
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11 faut malheurcusement constater
que les Efats-Unis se montrent
ment réfractaires a la réforme,  Et ces
pendant  une  dlite  hommes intelli-
sents ot actifs, des journaux trés pés

|

pandus, parmi lesquels i convieat de
viter le New York Herald, avaient en-
trepris une campagne trés vive tendant
a abandonner le svstéme de poids et
mestires actuellement en usage comme
essentiellement mal commode et génant
pour Jes affaires.

Dans I'Amérique du Nord, en effet,

conne en A1

cterre, fleurissent, coms
le mille, le
vard, lo pied, le pouce. Comme mesure
i1 poids, il v a lee *short ton o 2000
Ls ot la tonne lourde de 2,240 livres,
hundred-weight,” dont le nom si-
gnifie cent livres et qui constitue pour-
tant quatre  “quarters” de 28 livres
chacune, 11 v a aussi la livee anglaise
de 458 grammes, dont le douzidme est
l'once, laguelle once différe de poids
selon les eas, ot se subdivise a son tour,
£ en plusicurs varibtés

M IesHres longneur,

selon les us

plus petites,

Et les mesures de capacité! le gallon
de quatre quarts, de huit pintes ot de
trente-denx gills. Kt le fameux “quar-
ter.”  évalué a 480 livees, pour les
grains! Que de caleuls pénibles ef inu-
tiles seront épargnés par adoption du
sVsteme metrigue,

Mais les efforts des hommes de pro-
grés se sont heurtés jusqu'a présent a
Papposition irréduetible des manufac-
turiers qui. pour ne pas aveir & modi-
fier Jeurs machines, ont circonvenu les
wiesentants de leurs Etats respectifs
ot leur ont arraché la promesse d'entra-
vor toute tentative qui pourrait ére

te, an Congres, dans le hut de modi-
fier lo régime en vigneur.  Effective-

ment, par sept  voix  contre  eing, la

Commission parlementaire chargée
‘“ude de cette question, vient-elle de
so déclarer opposée  au  projet de loi
Littaver, tendant & établir anx Etats-
Unis "usage du svstéme métrique.
“Cette attitude, éerit & ee propos le
Bulletin de 1a Chambre de commeree
francaize de New-York. forme un eon-
traste frappant avee eelle du Gouverne-
n. qui vient de charger
I, €. MeLennan, de I'U-
Toronto, de faire une four-
e de conférences, en partant de Ha-
lifax pour aboutir & Vancouver, et

Vexpliquer anx négociants, comme i

ment  cana

a population en général des villes
pelque importance, les avantages con-
nterait Padoption
d'un systéme uniforme de poids et me-

sidéraliles  que

sires sur toute 'étendue de Pempire
Lritannigue, le svstéme métrique étant
Leueoup plus simple que eelui actuel-
\

ment emplové dans Ta métrop
A\ la suite d'une premic-
re conférence, faite le ¥ février a Strat-

on

ford, devant la Chambre de commerce
de cotte ville, des résolutions en faveur
de Padoption de ce systéme ont été vo-
téos & 'unanimité, 11 est done vrai-
ment regrettable que les Etats-Unis se
laissent ainsi distancer par des voisins
moins routiniers, dont ils auraient ce-
pendant tout intérét & imiter Uexemple
et quiils auraient dit précéder, an con-
traire. dans cette voie pour mériter de
se voir considérer par les autres, ainsi
qu'ils le font volontiers eux-mémes,
comme une sorte d'avant-garde du pro-

gris,

N'importe, ne désespérons pas!

Le svetéme  métrigue  offre de tels
avantages qu'il viendra 6t ou tard a
hout de la vieille rontine précieusement
conservée par les deux grandes nations
anglo-saxonnes.

N'EN PRENEZ PAS TROP A VOTRE
AISE

Quand on conduit une maison d'affal-
res, ¢'est comme quand on roule un gros
rocher an sommet d'une hauteur. Dés
que vous cessez de le pousser, dés qu?
vous retirez votre épaule et que vous
pensez vous reposer et en prendre A
votre aise, le rocher commence d des
cendre sur vous et, si vous n'y faites
pas attention, il passe sur vous et vous
éeragera, on bien i1 vous échappera com-
plétement et roulera jusqu'en bas, on il
se brisera. 11 est nécessaire de pousser
le rocher sans cesse, de le faire avancer
continuellement afin de le faire arviver
an sommet de la hauteur,

Un des plus grands dangers qui mena
cent une prospérité acquise de bonne
heure, ¢'est une tendance & relacher 1as
efforts. Plus d'un homme cesse de pro-
gresser, quand son salaire est angmentd
on lorsqu'il a été promu & une situnation
plus élevée. Beaucoup dhommes d'af.
fuires, aprés avoir éabll un grand com-
merce, cessent de faire des efforts; au
moment ol ils s'arrétent dans leur cam-
pagne de lutte, au moment ol ils se re
lachent dans leur attention personnelle,

ires cessent de se développer,
ot le dépérissement fatal les attaquent-
une des pires maladies qui pulssent s'a-
battre sur un individu ou une maison

leurs aff

d'affaires

L'homme qui essaie de condnire une
maison, doit sentir battre son pouls cong-
tumment afin de découvrir la moindre
vation ou le moindre abaissement de

é
tempirature, la moindre irrégularité, on
1o moindre seconsse dans la machinerie
Quand le chef d'une maison de commer
ce essale d'en’ prendre & son aise, il y o
génbralement quelque chose qui ne va
pas quelque part.—[Success Magazine |

Les bonnes mozurs et la morale sont
des amles jurées et de fermes alliées.—
(Watts.)
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PUBLIC SAIT......

/) Trade Marg

Dans tout le Canada, les gens difficiles qui
veulent en avoir pour leur argent dans les sous-
vétements en sont venus a savoir deux choses sur
chaque vétement portant la marque de commerce
J Pen-Angle.

),,y/(.-_- , Ils savent que ses f:\hric:mtsArempluucrom, par

l'intermédiaire du marchand qui 'a vendu, tout
vétement Pen-Angle pour lequel il y a une juste
raison de se plaindre, et . ... ..

Ils savent qu'il y a un réel ajustage, un réel
confort et une réelle valeur pour chaque cent dépensé
pour un vétement Pen-Angle . ... quelle que soit la
somme payée pour cela.

Le moins que nous puissions faire, clest de
continuer a les rendre sfirs de ce qu'ils savent au
sujet des

SOUS-VETEMENTS
IRRETRECISSABLES
PEN-ANGLE

Quand vous réfléchissez a 1'aide pour lcs ventes
que vous obtenez pour rien le jour oil vous mettez en
stock des marchandises Pen-Angle,

Quand vous considérez la certitude que non-
seulement nous le vendrons pour vous, mais que
nous vous mettrons en sécurité en le vendant, . . . . .

Ne vous semble-t-il pas que c’est une bonne idée
de dire au premier voyageur qu'une bonne maison
enverra e votre coté, que vous désirez voir ces
marchandises Pen-Angle dont nous parlons tant ?

Penman Manufacturing Co., Limited

Paris, Canada.
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LE DEPARTEMENT DES CHAPEAUX
Un département de chapeanx od régn
Tactivité peut se faire gloire d'autre
chose que des profits qu'il fait. Sa bhonne
réputation attirera an magasin beaucoup
de personnes dont la clientdle est dési

rable et si vous pouvez satisfaire une
femme sous le rapport des chapeaux
certainement vous pourrez la satisfaire
pour tout autre article. On sait qu'un
département moderne de chapeaux a
maintenn 1a popularité d'un magasin pen
dant beancoup de saisons o les affaires
étajent inactives

La vente des chapeanx rapporte 10
p. ¢ de profit. Ce profit semble tré
fort, mais il est bien vite dissipé en sa
laires élevés of en dautres dépenses
Un stock de chapeaux devrait étre renon
velé huit ou dix fois par an

N est assez difficile de dive quel powr

net de profit devrait rapporor
Ce

a dépend

partement de modd

de Vétendue du stock, de la eatégorie 1
In cllenmtdle, de la ville oft le mags
ost établi, ete, & tel point, que To prof’!

sur lequel on pent se basor dans une cer

taine ville, peut &re trop élevé on trop

dams une autre, Si le stock déclard

I'fnventaire est trop grand & Ia fin

de la saison, le profit constaté est réelly
ment un faux profit, car un stoek de chu
peaux reporté sur la saison suivante est
une marchandise sur laquelle il est dif
ficile de réaliser un béndéfice, On peu!
dire en tonte sireté qu'nn profit net 4
8 p. ¢ devrait étre réalisé dans un d
partement ordinaire des chapeaux

Trop souvent, on estime an-dessous 1
sa valeur l'importance des accessoire
du département des chapeanx. Parfols
on se figure que des chapeaux peuavent
étre vendus comme de la bonneterie, rien
que sur leurs mérites, et on juge que ¥
demande faite par le chef de départe
ment pour avoir un nouveau tapis n'a
pas le sens commun. Dans les grands
magasins, le département des chapeaux
occupe le second on le troisidme étag:
mais les plus grands et les meilleurs 4
ces magasins jugent souvent convenah'c
de placer au premier éage les chapeans
ready-to-wear, 1a ot la foule qui passc
pe peut pas manquer dapprécier leus
valeur.

I

chapeaux dans de petits salons parfaite

clientéle la plus élégante achite sos

ment fermés par des rideaux, ot 1a on 1)
n'y a pas de salons spéelanx pour eely

on arracge des paravents dont la nuan~e

‘allie avee la teinte génbrale des acces

nte

soires, de manidre & ce que la el
soit hors de vue de toute personne qui
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entre dans le département; de cotte fu
¢on. la voisine d'a ¢6té ne peut pas voir
et racomter 'achat fait avant que ce der
De bons
miroirs sont aussi trds nécessaires. lLes

nier ne soit rendu a la maison

tentures, les murs et les draperies dol
vent avoir des teintes qui s’harmonisent
de fagon & former un fond qui fasse res
sortir les chapeaux

Le vert est la conleur qui est générale
moent employée, car c'est une  conleur
complémentaire avee laquelle toutes les

des vendeuses compétontes qui, a lenr
tour, demandent de bous salaives et les
ouvrieres des ateliers sont aussi payées
A de bons prix. C'est & l'acheleuse qu
le marchand demande la solution satis
faisante de ce probléme

11 ¥ a pen de positions dans un maga
sin de détail qui exigent de si nombren
ses ot sl différentes qualifications  que

celle dacheteuse pour le département
des chapeanx. Trois de ces qualification

aun moins sont absolument nfeessaire

Vesta Tilley

Le “ Vesta Tilley

nre de New-York., Garni

cogquettement du nouvean ruban Taffetas rayé, ailes & la

mode placées élégamment de
Offert par The D. McCall Com

quelconque de couleurs
pany, Limited

coté,  Noir et combinaison

antres s'allient, 11 fant éviter des papiers
de tenture de fantalsie et des tapls e
nombreuses couleurs, Des vitrines font
voir les chapeaux avee avantage et, o
outre, les cotservent et il devrait y en
avolr en aussi grand nombre que possi
hle .
La département des chapeaux est par
nécessité un département  dispendieux.
11 doit &tre bien situé, ce qui indique un
loyer dispendienx. La saison de la vent:
des chapeanx est courte et les mode:

ont changeantes, Ce département exig

iptitude anx affaires, gont et tact. La
premidgre de ces quulités est la plus im-
porta te, sans elle, les deux autres, ©f
développées qu'elles soient, ne penvent
donner aucun sueeds financier an dépar-
tement. L'acheteuse du département des
chapeaux peut &re aussi le chef du dé-
partement de la garniture des chapeanx
ou ne pas I'étre; ordinalrement, elle ne
Fest pas, car la direction d'un départe
taines prétentions, deman-

ment ayant ce
de trop de temps pour lui permettre de
passer la moindre partie de son temp
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gamiture. Les meil-
peaux toutefols,

dans 'atelier de
leures acheteuses de ¢
sont également des ouvridres accomplies
les chapeaux
L'acheteuse  doit a fond la
valeur marchande des marchandises con
sont tout

dans lart de garnir

connaitre

rantes, car des achats se

aussi importants dans le département
des chapeaux que dans tout autre dépar-
tement, et méme, ils le sont davantage
Blle doit savoir o trouver des «
slons, ol acheter avee an avantage spe
clal Blle doit savoir ol acheter les
mellleures plumes dautruche pour un

prix donné, on la méme ligne de feutres,
elle doit connaitre la valeur de beavers
qui attire la clientéle et que le concur
rent du magasin avait 1année précéden-
te. 11 est hon d'acheter dans un nombre
de maisons aussi restreint que possible;
mais i1 ¥ a toujours avantage & faire des
achats sur tout le marché en général et
de s'assurer des valeurs spéciales dans
des lignes spéciales.

Bn se préparant pour ses voyages se-
mestriels au marché, l'acheteuse est 1l
mitée & une certaine somme par le chef
du magasin et alors, elle peut fixer une
certaine somme pour les articles
rants, laissant une part trés généreuse
pour les modes indéterminées qu'elle ap-
prendra & connaftre quand elle sera sur
le marché, Avant de partir, elle devrait
prendre note avee soin du stock disponi-
ble qui pourra étre utilisé pendant 'a
saison suivante,

Dans ses achats, elle suit les conseils
du vendeur, mais elle ne se laisse pas en-
tierement guider par lui. Le vendeur
peut connaitre la mode mais 'acheteuse
connait mieux que lul le golt et les ca
prices de sa clientdle, 11 y a des petites
villes trés actives ol les genres outrés
sont regus avec jole; par contre, il y a
des villes d'un esprit conservateur o les
extrémes dans modes n'obtiennent
pas beaucoup de faveur. Elle devrait se
méfier d'acheter les articles qu'elle
aime, plutdt gue cenx que ses clientes
alment. La modiste adroite peut, jusqu'a
un certain polnt, former le goiit de ses
clientes, mais elle ne doit pas étre trop
radicale 4 ce sujet commandes
dounées forment nne somme qui s'ééve
#i rapidement que l'achetense se trouve-
ra trés bien de marquer r un petit car
net ce qu'elle achéte et pour combien
Elle doit savoir exactement
elle doit faire en
articles  achetés  solent
doit &tre active et il

cou-

les

Lass

elle achite
ce qu'elle achdte of
sorte que
livrés, L'acl
n'est pas nécessaire ponr elle de parler

les

Hense

beanconp

En achetant le matériel pour chapeanx
A bon marché, il est nécessaire gn'ells
déploie un trés grand soin. Pour une pe-
tite ville, il n'est pas prudent d'acheter
en quantités un genre particulier, car 14,
chaque femme voit et connait le chapean
d'une autre femme, Les formes en feu-
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tre sont produites mainte dans un
genre trds satisfaisant et il est toujours
possible, en choisissant quelques formes
&légantes que 'on peat obtenir en guan
tités et & bas prix et que l'on peut garnir
dans des genres se rapprochant bean-
coup les uns des autres, de donner & ces
chapeaux un style que toutes les jeunes
filles de la ville demanderont, Un tei
chapean doit paraitre trés élégant, doit
5 ot 1l ne

“tre bien annoncé et bien expo
fawt pas lui fixer un prix prohibitif, Une
autre méthode consiste & choisir un lot
de formes qui pourront étre garnies de
nombreuses manidres différentes et de
donver & chacune une apparence entidre-
ment différente de celle des autres en al-

telle ou telle femme. Les chapeaux

d'une saison précédente qui ne sont pas

abin mais qui sont démodés, doivent
ftre pris & part et leurs garnitures doi
vent servir pour d'autres chapeaux. La

femme, chef de cet atelier, choigit ses
ouvrieres. Cest elle qui doit dive les sa
lnires qu'elles devraient recevoir et c'est
A elle aussi de voir si
méritent les salaires qui
leur sont payés. Les ouvri
parent les chapeaux forment aussi ume

par conséquent

ces onvridres

o8 qui pré-

partie trés importante de ce service.

Peu importe la richesse des matériaux,
si le chapean lui-méme, sa forme et ses
garnitares ne sont pas parfaitement tra-

vaillés, le tout parait frippé. 0 est im

Sinbad

Sinbad. Combinaison

ve, Vin, Perle.

sole
Un article se vendant facilement pour jeunes filles,
lenrs: Noir, Brun, Blen-Marin, Carding
Offert par The D. Mo

canotier,
Cou-
1, Champagne, Oli-
all Company, Lid,

et velours, genre

les formes et en va-
De cette manidre,

térant légdrement
riant les garnitures.
les formes achetées en quantités, & un
certain prix, peuvent rapporter le double
du profit ordinairve.

Ce qui est ensuite le plus important
pour l'acheteuse du département, c'est
l'ouvriere en chef de Patelier de garni-
ture. Le gott et l'originalité sont natu-
rellement la premidére qualité requise
pour occuper cette position, quoique 1'6-
conomie soit une autre chose requise.
L'ouvridre habile & garnir les chapeanx
doit savoir utiliser an mienx chaque fleur
ot chaque plume qui a é¢ otée de tel on
tel chapean, pour satisfaive le goat de

possible d'obtenir une bonne clientdle
pour les chapeaux, avee une garnissense
ée & un salaire élevé,
apprenties pen payées ne

compétente et
tandis que les
donnent pas satisfaction. Une apprentie
adroite qui peut parfaitement faire
chapeaux compliqués que la mode exige
anjourd’hui, vaut et recoit un bhon sa
laire. 11 est d'habitnde que les appren-
ties pussent deux salsons sans étre
payées et ensnite leurs salaires sont gra-
dués suivant leurs capacités,
Oceupons-nous maintenant de la ven-
deuse. La vendeuse de chapeaux devrait
étre, entre toutes, un bon juge de la na
ture humaine. Elle doit posséder un bhon

las
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LAINAGES ET GARNITURES
POUR TAILLEURS

Nous offrons maintenant des

ECHANTILLONS POUR
LE PRINTEMPS 1907

Qui comprennent de nombreuses lignes exclusive.

Nos Voyageurs iront vous voir
dans trés peu de temps, et nous
avons confiance que vous leur ferez
la faveur d’examiner leurs échan-
tillons.

GREENSHIELDS LIMITED

oreensmieios westees Limres \JONT R EA L GREENSHIELDS & GO., LIMITED
WINNIPEG, MAN VANCOUVER, C. A,
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golt et avolr un extérienr agréable. Son
travail eonsiste & vendre & 1o elionte un
chapean qui tai pladra, Ce ehapean deve
bien i e bon gont, sl possih

miais ost p mportat quiil plaise a
la eliente que de blen Jud aller. La ven
denuse  habi | jotte Jamals la confu
ion dans 1 it dune eliente en Jul
montrant un trop gramd nombre de cha

peanx. Blle cssuie d'obtenir une opinion

de s cliente sur chague chapean qui 'ui

et moctré et «

opinion n'est pas

favorable, ¢lle met  immédiatement d
coté ee chapean. Elle doit connuitre la
maniére d'ajuster un chapean sur la
téte, car les chapeanx doiveut dtre ajus

es de la méme maniére que les robes,

La moitié des chapoaus qui ne sident pas

Ivent cot inconvéident & oo qu'ils n'ont

s €18 ajustés,  La calotiv ost trop grande

ou le chapean wop large en arridre

on bien cos chapeaux ot gualque autre

petit détuut anguel an travall de guel-

ques minutes ou un bandean convenable

ment ajusté remdédieralt, Quand les pro-

miers achats de la salson sont

terminés,
Y a twowjours des chapeaux qui restent

bour compte. Ce sont des chapeaux qul
Gl e cortadne qualité; wals, pour une
ralson ou pour une awtre, le public n'a

Pas aceepte ces chapeaux avee faveur,

Peut-étre, estce le prix qul en est
canse.  Essayez d'abalsser le prix, sl
West pas trop 10t dans la salson pour
démoraliser votre clientd

Peut-étre estce le style. Essayez de lo

changer un peu. Placez un olsean & 'a
place d'une plume ou un noend &légant
A la place de flears. Donnez une nou-
velle forme an chapeau, courbez-le, don-
mezdul un aspect tout autre, d'une ma
uidre quelconque. Peutétre alors, 1l ob
tiendra la faveur du public

MM. 8. ¥. McKinnon & Co., Ltd., rap-
portent que les ouvertures d'automne ont
6 des plus réussies

Lav demande pour

les formes de chapeanx de la  forme
Flop”, ainsi que p les “Ready to
Wear” des genres “Vesta Tilley" ot des
sittlors avee calotte hante o 616 Lds fort 3,
On a remarqué de fortes commandes

pour les chapeaux
En fait d¢

[érés ont ¢4

blanes
garnitures, les articles pré-

le velours conehé, los allea,

et les flenrs en velours et en sole,
Quant aux unanecs, los conleurs  vin
et le gris perle ont @& los plus popn-
Indres
. e
MM. Chaleyer & Orkin se déelarent

trés satisfuits du résultat des ouvertures
Lav vente tout en embrassant

tous les article

de modes,

on général, o principal s

ment porté sur les alles, los gorges d'o!.

seanx et les velours
I s'est vendu relativement pen de cha-
peanx “Ready to Wear"”,

volr ime saison tre

ce qui fait pré-

avantagense pour les
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modistes, car elles auront un grand nom-
bre de chapeaux & garnir.

En ce qui concerne les
nuanees vin et le

nuances, les

rouge foneé, ont eu

beancoup de sueeds; il convient auss’

de remarquer quil ¥y a actuellemont sur
New-York

les coulenrs brunes

irché de une tendanca

marquée pour

. h e
M. Louls Decelles, représentant MM
D, MeCall & Co. Ltd., nous avise que
l'ouverture des modes d'antomne a 6t3

des plus

satisfaisante au point de vue des
ventes,

ouvertures des années précédentes,

de grande vente ont été

les formes de chapeaux en chenille, on

Les articles
feutre et en velours et affectant les gen-
el Rohin Hood [eapuchon].
Les formes de texture molle sont préfé-
rees comme se prétant aux transforma-
fantaisie d»

res “Flops

tioms que leur fait subir la
la modiste,

Les garnitures en vogue sont le ve-
lours couché, les rubans de fantaisie, 9
hlondie
ot de paon et les roses

Quant

les ailes, les plumes d'antruche
A profusion

aux nuances, M, de Grandpré

Saratoga
| beau chapean habillé en velours couché et satin,
Forme Buckram, bordée de Mohair sole,
Glégant avee peu de garnitures, Couleurs oir, Blanc

Champagne, Blen-Marin,

par The D. MeCall Company,

Vin, Olive, Vienx Rose,

Offert
Limited.

La demande pour les formes & garn':
du genre “Flop” et pour les chapeanx
Ready to Wear” de formes relativement
petites a 606 excellente

Quant aux garnitures, il
vendu des velours, des rubans, des ailes
de couleur naturelle, ainsi que des pln
mes de fantaisie,

g'est surtout

. v
M. F. X. D. de Grandpré, de MM, Do
benhams [Camada], Ltd., nous informe

que Vouverture des modes d'automne o
@16 trds satisfalsante et, comme chiffre
@'affaires, de beancoup

supérienre anx

cite en premidére ligne le hlane, les roses
Bordeans, Cherry Brandy, le blen marin,
e champagne et le noir. Quant an ves
ot an bran, ils semblent S86S.

% 5 &
M. Geo. D, Harper, chef de la maison
0. D. Harper & Co,, se dé
ait de louverture

re délad

L modes
tomne. En ce qui concerne sa maison, les
ventes ont été de 300 p. ¢. plus fortes
qua Vouverture des modes du printemps

La demande pour les formes en feutre
et en velours a éé considérable; 1l y a
oy également de bonnes ventes en Ready

des
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GHAPEAUX
CASQUETTES

PAILLES &

Nos voyageurs sont maintenant
en route avec la collection LA
PLUS COMPLETE I’ECHAN.-
TILLONS que nous ayons jamais
placée devant le commerce, aupa
ravant. Elle comprend les eélihres

Chapeaux “WOODROW”

et nos nouveaux

Chapeaux “ ROYALTY”

ainsi que des lignes de rassorti
ment en

FOURRURES

NOUVEAUTES 41

Perrin Freres & C
W., &> 230, rue McGILL
MONTREAL

SEULS AGENTS POUR LES CELEBRES

Sous-Vétements Francais

‘RAGUET”

Notre assortiment d'échantillons pour la saison
prochaine est maintenant prét et comprend les
Meilleures Valeurs en

BALBRIGGANS FRANCAIS
FILS LISLE et
LAINES NATURELLES

Notre représentant aura le plaisir d’aller vous
voir dans le courant de Septembre ou d’Octobre.

Tous ceux qui ont tenu la Marque ** Raguet
expriment hautement leur satisfaction quant i
la qualité et a 'ajustage.

Nous vous conseillons fortement
de voir notre assortiment avant de
Donner un Ordre.
Envoyez-nous une carte postale
pour avoir notre nouveau catalo-
gue de Fourrures.

Nous garantissons une Prompte
Attention & tous les Ordres par
la Malle.

SWIFT, COPLAND & (0.

517-525, rue St-Paul, - - Montreal.

Les Gants
de Kid
Vallier

Sont reconnus comme étant

Les mieux Faits et les
mieux Finis.

Ne placez pas vos Commandes ponr le Printemps avant
de les avoir vus,

H. Laurencelle

Agent pour le Canada

207 rue St-Jacques Montréal

==
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to Wear dans les formes nouvelles Tam-
bourine, Canot, Scotch Cap et en général
formes Sailors avece ca

pour tou t
lotte haute est A remarguer gqug
chapeanx de tout matérie! avee fivd b
ant ont en v © Vogue

Quant anx garnitures, le velours eon
ché, ainsi que tou velours avee finl
ustré ot bhrilla se sont bien vendus

La nuance vert myete, les nuances vin,

e bran, le bleu marin et le gris sont par
tieulierement recommedable
La Déesse
Le nouveau corset “La Déesse,” fabri

gqué par la E. T. Mfg Co, lad marche
de sueeds on sueees; on le trouve dans
ous les prineipaux magasins de nouvean
tés du Dominion. Ce corset est Tabrign
d'amés le s e le plus nouvean et se

dtaille A eing prix différents: $1, $1.25
t§

Manteaux d'automne et d'hiver

MeKinnon & Co. Lad., rae

( out reen ees jours
sortiment  magnifigue X
dumes dans les tissus ot 1

us nouveaux, de longuenr

s les dernfers style

assex larges du dos

madal, 144

e en er

paerti ierement di
voyant tout dernidrement & ses clients
une carte ustrée des modes dantomn

nmes slrs, ren

Cotle carte, nou
dra des serviees inestimables anux modis
tes en ce sens quelle représente les for

wes of les garnitnres les plus nouvelles

des chapoanus faits par les grandes mal
s de Par
M. 1 M. Orkin, de MM, Chaleyer &
Orkin. a mtov nment  visit Noew
York. afi - de s'y procirer eo quil ¥y n
e nouvean en falt darticles  de
node ¢ marehé américain

MM. R. Dionue ot Ro Mathicu ont fait

pour la maison Chaleyer & Orkin, une
caverture des modes d'antomue des pin
ite, & Ottawy, a date du 10
T exp falte  an
e, un 18 remal
quée
Les v en le MM. Chaleyer &
Orkin nt getucllement sur la route pon
- 1 commandes de  réassort
it

»
487

=2/

s d'hom

wsong qu'il

ossddent chaca s vétements com
"y mauny el passables et un
ma tean; o Vitements comportent en

faatre-vingt-cing houtons
Cola nifie un total de 8,400,000, 1 42

ons on 285,000,000 de

donzaines, A

n tanx moyen de 25 cents par douzain

TISSUS ET NOUVEAUTES

ces boutons coitent §71,250,000, somme
suffisante pour Fachat de plus de douze
vaisseaux de guerre. (Mest en vérité une
Jolie somme pour des boutons, dit “Am
De méme que les
épingles, ol vont tous ces boutons?

'hnomme ou la femme
anjourd’hui pour se passer de boutons ?
Comment le monde a-tdl pu, pendant 12
si nombreux siée!

erican Gentleman®.

Comment

8, 8¢ passer de ce pe
tit  article ?
En Orient les volumineux effets d'ha
billemernt des habitants sont encore fix
&5 au moyen d'agrafes, comme 1'étalent
ceux des anciens Grees, Romains et Phé

indispensable pour nous

vation de I'idé ‘bout”, extrém é, et
“bouter”, gui veut dire pousser Cette
étymologie indigue qu'a V'origine le boa
que l'on poussait

ton était une pides
semblable & notre bouton électrigue et i1
est plus que probable que l'idée du boun
ton @lectrique est dérivée de ce bouton
que l'on poussait; ou bien elle pourrait
venir d'une sorte de bouton grossier dont
les meubles étalent munis anciennement
et auquel nos ancétres devaient suspen
dre leurs vétements, comme le fait an
jourd’hui le New-Yorkais moderne.
Aprés son invention, I'usage du petit

bouton semble s'étre répandu rapide

Toronto

Toronto.
froncée,
McCall Company, Limited,

Toque trés désirable.
Dessus plissé, calotte couverte de velours.

Bord en biais de soie

niciens.  Le monde ne semble pas avoir
souffert du manque de boutons, bien que,
dés quils furent inventés, leur utilité fut
reconnue et qu'ils furent adoptés d'une
maniére générale,

L'origine des boutons est attribuée
aux Normands et on ne sait gudre ce qul
leur en a donné I'idée. Comme un con-
temporain’ 1'a déja dit: “11 n'y a rien
dans la nature qui ait pu suggérer 'idée
du bouton, sauf peut-étre la fleur connue
sous le nom de “hachelor button” [blu-
et].

“L'étymologie du mot indique la déri-

ment, et,
chose qui joint la parure & l'utilité, son
emploi fit blen vite fureur. Au temps
d'Bdouard ler, les vétements exc
ment  collants possédaient un grand
rombre de boutons qui étaient sans uti-
lité, comme on peut !2 voir d'aoris des
manuserits {llustrés dn mvséum an-
nique. A I'époque d'€191ar1 11, ces ma-
nuserits montrent que les boutons ont
disparn des manches ¢t quon en plagait
en rangs verticaux sue le devunt des

comme il arrive pour toute

sive

“eotes-hardies™ 45 hommas ef des rabes
des femmes.

Ces boutons étalent trds
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Le Stock de Chapeaux le
, 2B
plus Attrayant au Canada

CHEZ

3. F. MCKINNON & (0.

LIMITED

En fait de CHAPEAUX, FLEURS, PLUMES, SOIE-
RIES, VELOURS et RUBANS, nous nous sommes
fait, dans tout le Dominion, une réputation reconnue
de la maniére la plus pratique par les acheteurs les
plus judicieux. Nous avons en mains, cette semaine,
une forte consignation des marchandises ci-dessus
et leur assortiment sera maintenu pendant toute la
saison. *“ Promptitude et attention dans 'exécution
de tous les ordres.”

U~ Nos voyageurs seront en route, LUNDI, le 17
SEPTEMBRE, avec un assortiment complet d'ar-
ticles de modes nouveaux, rares et du dernier genre.
En toute justice pour votre commerce, vous devriez
voir cet assortiment quand nos voyageurs seront
dans votre ville. Faites part de tous vos besoins
en articles de modes a

9. F. AdcRinmon & Co,,

87 Rue St-Pierre, ontréal.

e e ofe ofe ofe ofe ofe ofo oo ofe rfe ofe s oo ofe ofe oo ofe s sfe ofe ofe afoofe
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rapprochés comme ceux des soutanes de

prétres ot produisalent un offet trés net
Pendant le sidele snivant les points de
dente supplantérvent le bouton, ma

celui-ci

eparut, dars le siecle qui suivit

variété plus grande

en profusion et o

que jamais. Les boutons d'or et d'argent

étaient communément portés par les (
gants de 1'épogue
Pendant la Restauration, les boutor

furent un des prineipaux articles impor
tés en Angleterre et étaient soumis & de

trés forts droits: aussi les boutons d'or

et d’argent perdirent de leur faveur et
furent remplacés en grande partie par
des Imitaticns de plerres précieuses

Plus
poli

tard, des acier d'un

Brummel

boutons «

brillant fureit portés par
et ses contemporains qui
Pall Mall et Birdeage Walk

Pouvez-vous figurer ce que

fréquentaient

vous

monde ferait aujourd'hui sans bout

ns
sl falla
des rubans ou

La vie serait-elle supportable

compter sur des épingles

des agrafes et des oeillets

M. A F. Rév
et Cie
nuent a
merce des gants

de MM. Perrin

nous dit que les affaires cont

Fréves

actives dans le

re tres «com
La livraison des ordres
d'importation se fait actuellement et 'or
s'apercoit, surtout en ce qui concerne les
gants longs, qu'un
chands envoient dé

rand nombre de mar
A des commandes d

assortiment

aprés  avolr rapidement
epuisé les gants gu'ils avalent comma
dés

Les gants Jongs w'ont rvien perdu d
leur grande popularité, on les portera en
automne aussi bien qu'ecn é1é
actuellement

flets permettent de

11 s'en fait

avee “soufflets”, ces souf
passer les gants pa

dessus les manches longues des toflettes
d'hiver. Actuellement la

nuance noire

est la plus en faveur, mais on prévoit
courte échéance une bonne demande ponr
les nuances “Tan"” et brune

Les gants blancs sont quelque pen n’
gligés,

En fait de on pri
fére les suddes gris ainsi que les gants

gants pour hommes

genre anglais en

MM. E. 0. Barette & Cle, nous disent
que les affaires dans la ligne des meres

dogskin

ries pour hommes n'ont pas eu le moin

dre ralentissement depuis le

commend
ment de la saison. La demande porte sur
les eravates “Derby” en velours ainsi que
sur les cravates du genre “Puff"

LI

M. J. D. Brodeur, représentant de ma*
nufacturiers européens nous informe qu»
les affaires

demande pour les articles de fantaisie va

sont excellentes et que 'a
sans cesse en augmentant

Les marchés enrop

ns envolent des

cotations trés fermes,

TISSUS ET NOU
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M. ). O, Garean, gérant-général de ‘a

I Mig. Co., Ltd. rapporte que les
faires de la compagnie prennent la pla
grande extension, La demande pour les
¢ ol 1 exceptions ellement  forte
depuis le début de la prise des comman
les poun 1 salson d antomng

En ce qui concerne le we A la mod
M. Gareau, nous dit que les corsets por
tés cet awtomne sont, & peu de chos»
prés, pareils & ceux du printemps de
nie On remarque peat-étre une legere
tendance vers le corset un peu plus long
et plus haut du buste, quoique le corsat
cour SOIL towjours n gracde favear

..

M. Sydney Harris, de MM. L. Hirsh
son & Co., rapporte que la mande pouy
es marchandises d'automne est satisfai

sante. Les dernidres nouvelles d'Europe

oontinn

a indiguer des marchés trd
fermes

Les paicments sont bon

* % #
MM, Mille B Co., lad

sent que la

nous avi

demande pour les faux<o's

en celluloid w'a pas ralenti depuis '

commencement de la saison d'été. Las

commandes nombrenses regues pour le
mmerce dautomne ne laissent ancun
doute quant a la grande popularité d2

MM, Pe ot Cle constatent
une forte i les sous-vét
ments de fabrication francaise portant
 marque “Ragne

Bien quintroduits sur notre mareh

uls un nombre tds Hmité d'année

Ces  SOUS-VOtements o
d’honneur dans

une  place

tous meilleurs mn

gasios qui font de la mercerie une spd
alité

Les échuantillons pour la saison pro-
chaine sont de touts mté et seromt

présentés an commerce par les représen

tants de MM. Perrin, Fréres et Cie. MM
A. Labine et F. N. Pleard

Eton
moddle de eol en
jeunes

celluloid

gargons, fabriqué par MM

Mill Bros Co., Ltd. d'aprés les der
riers Vies américains, En vente da
s principales maisons de gros

——

M. H. Laurencelle
gants Vallier vient de recevolr un
timent complet de gants pour la
d'automne et invite
nombrenx clients et amis a
échantillons
Bati
Montréal

agent des

saison
cordialement ses

venir exami
dans ses salles de
Nordheimer, rue St-Jac

ventes,

ques
Agrandissement de la manufacture Pen-
man
Penman dépense §
e pour agrandir son vaste établisse
ment de Paris, Canada. Cing nouveaux
corps de batiment sont en construetion
Quand ils seront achevés et que la ma
c(hinerie y aura &6 installée, les facill
tis de cette grande fabrigue seront
pea preés doublées. Les ateliers sont si
tués au bord de Grand River et la foree
hydranligue y est utilisée pendant 'a
das grande partie de 'ancée. Avee la
nouvelle machinerie, il faudra une force
de 400 A 500 chevaux. Un canal en ci-
ment amdne V'ean & la nouvelle usine de
force motrice. On construit une chemi-
née haute de 156 pleds, d'un diamdtre
intérienr de 6 pleds et gui cotera $4,500
La marque bien contue Pen-Angle a
tegun  comme  compléments un  certain
nombre de numéros qui donnent plus 42
commodi aux consommateurs pour ob-
tenir certaines qualités. Supposons qu'un
consommatear achdte le numéro 95 et !
trouve satisfaisant: 8’1l en vent dav
tage, #l demandera simplement le No 95
de Penman. 1 sait qu'il a la garantie
la fabricant que la qualité est la méme

La compagnie

Parmi les nouveautés dans les crava-
tes d'automne MM. E. O. Barette & Cie
offrent des cravates Derby en velours
dans les nuances les plus nouvelles, & par-
tir de $4.50 la d ainsi que des cr

2 "
vates  “Puff”, nouveau modéle munies
d'une bande mobile permettant de les

porter avec toutes espdees de cols.

LA PRODUCTION DE LA SOIE DANS
L'ARGENTINE

Le consul autrichien A4 Buénos-Ayres

attire l'attention sur veudr plein da
promesse de la production de la sole
dans la républigne Argentine. L'élevags

des vers A soie s’y est développé consi-
dérablement depuis quelques années.
D'aprés un rapport publié par le mi-
I"Agrienlture de I'Argentine, !
Voo maintenant, dans la province de San-
magnaneries contenant envi-
millions de mariers. Il existe
aussi dans cette province & peu prés 200,
000 miriers agés de deux & ecing ans, de
sorte qu'on estime qu'on peut s'attendre,
dans un avenir rapproché, & une produc-
tion annunelle de 100,000 kilos de cocon?
[220,460 livres) .

nistre de

eRé s

ron cing

A provinee de Cordoba posséde aussi
un certain nombre de maisons pour 1'éle-
vage des vers & sole. Dans le distriet d2

Caroya, il y a plus de 50,000 mriers
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PREMIER ARRIVE, PREMIER SERVI

Pour vous assurer des livraisons satisfaisantes en Dentelles et Broderies pour le
PRINTEMPS 1907, envoyez votre ordre MAINTENANT. Nous serons foreés
d’exécuter ces commandes i tour de role, car les ordres que nous avons en mains jusqu'ici
forment le plus fort record de nos trente anndes d’expérience, et il est déja prouvé indu-
bitablement que 1907 sera une année exceptionnelle pour les Dentelles et les Broderies.

Les ordres de rassortiment recevront aussi notre prompte attention & tour de rf)le,
au fur et & mesure de leur réception. * Premier Arrivé, Premier Servi,” telle est VOTRE
devise ainsi que la notre, et c'est la loi de la nature,

KYLE, CHEESBROUGH & CO., - MONTREAL.

Les
Sous-Vetements Cotelés a
UAiguille s Ressovt e Ellis

sont différents de ceux d’autres fabrications, parce que les
machines a Citeler a I’Aiguille & Ressort sur lesquelles le
tissu Ellis est fabriqué sont les seules en usage au Canada,

La Tricoteuse & Cotes a I'Aiguille & Ressort produit des
marchandises du caractére le plus délicat, fagonnées en véte-
ments Union et en complets de deux picces du type s'ajustant
le plus confortablement, procurant au toucher cette sensation
douce, délicate, engageante, qui invite au repos
la peau irritable,

vous n'avez pas placé votre ordre pour I'Au omne, faites-le [l
::midilhmonf,p su:| LE (:I:AM: i s ipﬂm:,’,',iﬁfgf’i
ELLIS MANUFACTURING CO.,,

LimiTED.

HAMILTON, ONT.

AGENTS DE VENTR:

MoNyYPENNY Bros. & Co., Toronto et Montréal,
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Les graines
la “Sociedal
provinee

ot les plants sont fournis par

Sericicola Argentina La

de Tucuman 300,004
maridrs agés de trente & quarante ans of
peut B11.50
hvres] de

Les conditions pour 'élevag

contient

produire 0000 kiles |
covons

des vers

& sole sont si favorables dans |
Installer de
L'industrie des vers & soie est

e ine
qu'on pourrait y

grandes [i
latures
aussi bien développée dans les proviuess
Salta et

Tucuman

Santingo del Bstero, qui, avee
peuvent

los [7.716,100 livres] de cocons

produire 3.500 000 %)
Ce son'
les colons italiens qui prineipal

ment ecgagés dans cette industrie. en
que les chiffy
des estimations, ils indiquent 'importa

s ci-dessus ne

solent q
ce que peut prendre Uindustrie de la so
dans la république Argentine

L'INDUSTRIE DE LA SOIE A LYON

[Tiré du Textile Manufacturer.]

Daprés un rvapport officiel
cemment, l'industrie de la
pecdant les
donné des résultats désappointants. 1o
production excessivement bhelle de
estimée & 45,100,000 livres, a permis aux
manufacturiers de commencer 'annd
1905, avec tous leurs métiers en activité
mais, a4 cause des effec
tuées vers la fin de 194, une piriode d
calme commenca bientdt i régner sur I
marché. Les prix des coupons de sole ne
correspondait matier
premidre, et les macufacturiers se Mat
gnirent amérement de
fits. Pends
1905, 11 ¥y eut des signes d'une baisse de
prix, et les
rent

pablié
sole & Lyon,

X premiers mois de 1%

ouq

fortes ventes

pas & celui de la

Fabgence de pr

It les trois premiers mois d

besoins du moment éveile

lattention des acheteurs
escomptalent, comme d'habitude, un hov
rendement de la future récolte, ~ los
dévideurs commencérent a 1«
faire de nouveaux contrats
sition de nouveaux cocons

En mai et en juin, on
velles moins favorables. Une
ture inclémente réduisait la
itallenne, la Chine ne
récolte modér t le Japon accusait un
déficit, renseignements  amendrent
un changement de sentiments. Les ma
chés de cocons furent les premicrs & dé

pas voulofr
pour Iacqui

re¢gut des nou
tempéra
production

promettait qu'un

(IO

Ces

ployer une activité considérable of I
prix furent élevés en France de 15 & w0
pour cent auddessus de ceux de 1904

Une hausse des prix de la soie 6tait iné
vitable, mais

s manifacturiers
ques au sujet du déficit de la récolte, s
sistérent & la hausse des prix, incapables
quiis étalent d'améliorer les
leurs marchandises. Ce n'e:
let que la confirmation du ¢ it et que
le bas niveau inattendu des stocks obligi

soepti

prix  de
qu'en juil

Ceux-2i ,
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rent les acheteurs & suivee le marehé

& accepter la hausse.
achetears
habituel,

A la hausse an Japon & des prix bien su

Toutefois, les américain:

avec lear optimisme poussaient

périeurs & ceux qui réguaient en Burop

forcant ainsl les manufacturiers euro-

Poens & se rejeter en grande partie

sur
une autre soit. lLes

importations

Américains, dont los
pendant les neuf premiers
avaledt &é plus forte
alors a
la surproduction des

mois de 'année

que jamais, commencérent res-

sentir les effets de

articles en sole et sabstinrent d’acheter

A partie de ee mome

. le stock japonais
angmenta rapidement et les prix reconi-
a faiblir

des

menedrent malgré la ren

qul

ble activité manufacturiers europé-

ens. Le commerce commenca toutefo's
a se falre sur une base plus sare dans
les dendiers mois de 1905, grdce & une

demande constants ane meil-
demande d’Amérique et la forma-
tion d'un syndicat & Milan pour mainte-

nr les prix des soieries italiennes.

en Europe

eilre

MM, W

que  les

H. Barry & Co. nous disent

affaires  sont  excellentes ot

les ont surtout été particulidrement

Epoque de  Touverture des
medes

La dema de
sur les rubans taffetas dans 1
Delft

porte en grande part
8 nuane s

blen

blen d blane, nolr, erdéme,

pile et
L - -
a. James Brophy, de

MM. Brophy,

Calns, Lid,, nous avise qu'il ¥ a une ex
cellente demande pour les scleries d
lons genres

L demande porte en grande partie si

les soles noir

blanches employé »s

dans la confection des blouses et cor-
SHEEs

Les prix de la sofe soct trés fermes
sur les marchés européens; on éprouve
méme de la diffienlté i rvépéter les com-
mandes aux_anciens prix.

La maison des rubans du Canada

On trouvera chez MM, Walter H. Barry
& Co, 2 rue MeGill, Montréal, un stock
supérieurement assorti de rubans dans
toutes les nuances et dans tous les gen-
res nouveaux, ainsi que toutes les lignes
régulidres.  La maison s'emy sera d'en
voyer des échantillons sur demande,

aﬁn}%ﬁ? T
G ¥ hi
MM, Gee W Sc

& Co.,
excellente demande
pour toutes les marchandises courantes,

non

telles que les stores, les rideaux en den-
ameublements,

Les prix de ces différents articles son'
trés fermes.

telles et les tissus pour

On nous rapporte dans les diffé
maisons de g

entes

s que, depuis le commen
des ventes pour
une dematde inusitée
d'ameublement en

salson
Fantomue, il y a

cement de la

pour les tissus tous
genrves et que, depuis longtemps, les -

pissiers n'ont fait autant d'affaires

. . o

La demande pour les tapis continue a
Gtre trds forte; les marchands-détailleu: s
nwont pas hésité & placer de fortes com
mandes malgré Vavance récente d-s pix
sir toutes les catégories de tapis. L'opi
nion géoérale semble étre que ces prix
ne pourront que se raffermir davantage

MM. Swift, Copland & Co. nous infor-
ment qu'il ¥ a une excellente demande
pour toutes les fourrures et principale-
ment pour les moutons de Perse, le vi
son et I'Alaska Sable.

Les prix sont peut-btre un peu plas
Glevés que I'année denziére, mais la qua-
lité des fourrures mises en vente cette
année est de beancoup supérieure.

M. Napoléon Minguy, de la North-
Western Fur Mfg Co., est parti en tour-
née d'affaires depuis le 15 septembre; {1

visite les principales villes de 1'Ontario
ivec un assortiment d'articles en four
rures pour le commerce de I'hiver 1906
1907,

MM. Swift, Copland & Co. nous disent
que leurs voyageurs qui sont actuelle-
ment sur la route pour la prise des com-
mandes du printemps ont le plus grand
succes avec les chapeaux de la marque
“Royalty " de méme avec leurs autres
lignes de chapeaux de feutre, de pallle et
de casques

M. H. Laurencelle, importatenr, Batis-
se Nordheimer, rue St-lacques, Montréal,
vient de recevoir un assortiment complet
de fourrures provenant de 'une des plus
grandes maisons francaises. L 'assorti-
ment comprend des fourrures en seal
@lectrique, en Mouton de Perse et dans
toutes les fourrures & la mode pour dou-
blures de manteaux de dames et mes-
sleurs,

MM. Swift, Copland & Co. rue St-Paul,
Montréal, ont en magasin un stock su-
périeurement assorti de peaux de mou-
ton de Perse et de vison. Nous consefl-
lons aux marchands d'examiner cet as
sortiment avant de placer leurs comman-
des.

Parmi les nouveautés en culr lancées
cette saison, on remarque des boftes A
mouchoirs en pean de cochon et autre
matériel, des étuis d'horloge pour auto-
mobiles, des étuis de flacons de voyage
et des écrins & bijoux. Le cuir est aussi
trés employé cette année dans la fabri-
cation d'étuis de montres et de goussets.
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NE MANQUEZ PAS DEVOIR
DES ECHANTILLONS DE...

Gants, Mitaines, Toques, Ceintures, Nusges et
Jerseys Tricotés

“MARQUE BEAVER”

Avant de placer votre ordre pour
livraison d’Automne.

PAS DE MEILLEURE VALEUR sur le MARCHE

Notre agent de vente pour Québec, M. Gilpin,
ira vous voir sous peu.

Notre nouvelle ligne de NUAGES est trés
attrayante et d'une excellente valeur,

The Stratford Knitting Co., Ltd.,
STRATFORD, Ontario.

(. TURNBULL €0., of GALT, Limited,
Galt, Canada,

No~ Voyageurs sont maintenant en route avee nos Nou

veaux KEchantillons de

Sous-Vétements 4,5, S'ajustant Parfaitement

POUR
Dames, Enfants et Bébeés.

Ces Sous-Votemenls sont de la plus haute qualite, et lours Des

sins et Garnitures sont de la derniere N veaute, Clest exactement
la sorte de Sous-Vetement quai se vend a voe

Sous-Vétements
cCEEBETER
Pure Laine,

Fagonnés sans coutures, Carantis Irrétrécissables,
Pour Hommes et Femmes.

Cette Marque est dovenue grande favorite, Ello est souple et
chaude, douce comme du velours, ne cause pas d'iritation ot ne
perd ja a forme,  Faite on Guze Indienne, pesanteurs nne
et forte, Soie el Laine, Worsted. Laine d'agnesn et Mérinos.
Chaque article est estampille of garanti.

Ces vitements scront en demande, paico que nous les annoncons
lnrgement dans les journanx quotipiens et hebdomadaires. VOU!
leriez bien de vous €n pro. urer un bon sto k.

0. TURNBULL (0., of GALT, Limited,
Galt, Canada.

Wm. Bartleet & Sons

ETABLIS £ 1750

Abbey Mills,
Redditch, Angleterre

Higuilles a €oudre
“Marque Archer’”’
drie™ 156 Ans

Qualité non surpassée.

€Wm. Croft (€ Sons,

ETABLIS EN 1855,
Seuls Distributeurs pour le Canada,

Spécialités en: Peignes, Ornements pour la Cheve-
lure, Brosses, Bourses, Sacs Vanity, Oartes i Jouer, Har-
monicas, Couteaux de Poche, Rasoirs et Cuirs a Rasoirs,

Articles divers de Nouveautéds, Articles divers pour
Pharmaciens, Marchands de Tabacs et Pipes,

Stock complet dans tous les départements,

Si un de nos ® représentants ne va pas vous voir, deri
vez-nous directement.

126 - 128 - 130 - 132, rue Queen Est,
TORONTO.

Fait de fin double Fil ||
Lisle Egyptien.

Gargons et Filles.

PRINCESS RIB |
Le Bas élégant pour
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Faits d’'un Fil spécialement fort i
Trois Brins.

Bas faits spécialement pour 1'usage fati-
gant des Gargons et des Filles.
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L'INDUSTRIE A VICTORIAVILLE

La “Victoria Clothing & Overall Co'.

Lors de son passage @ Victoriavillg,
notre représentant a 6té agréablement
surpris de V'activité qui régne dans cette
jolie petite ville et du développ@ment in
dustriel qu'elle prend

En outre de la manufacture de meubles
* Vietoriaville Furniture Co.” qui pro
gresse & pas rapides, notre représentant
a eu la bonne fortune de visiter la ma
nufacture de vétements et confection de
la " Victoria Clothing and Overall Co.

Cette manufacture n'existe gudre que
depuis un an, cependant ses affaires ont
pris une telle extension en ce court es
pace de temps, qu'elle occupe déja tout
I'édifice autrefois employé par la tanne-
rie de Viectoriaville

Quand on visite cette manufacture ont
n'est plus étonné du suceds rapide qui a
couronné Son  agencement
trés bien compris est des plus moderne
et son organisation des plus parfaite

La direction s'est assuré la main
d'oeuvre la plus exercée et & la téte des
différents départements mis de
véritables experts,

Une autre raison du succés rapide de
I'entreprise est le soin apporté i la con-
fection des vétements. Cette compagnie
confectionne tous les genres de hardes
pour hommes, jeunes gens, garcons et en-
fants, La coupe, les formes des véte-
ments sont toujours, et en tout temps, ce
qui se fait de plus nouvean; la main-
d'oeuvre est soignée, le fini est irrépro-
chable et, comme conséquence, les hardes
de la "Vietoria Clothing & Overall Co. "
sont populaires. Sa marque de commer-
ce " Made Right"™ apposée sur tous les
vétements qui sortent de sa manufacture
est une garantie de la qualité fort appré.
clée du public et dn commerce. Dail-
leurs le fait méme de mettre une marque
distinctive sur chaque vétement est une
preave que la Compagnie veut que les
marchandises qu'elle vend ne puissent
étre confondues avec des vétements quel-
conques; c'est en méme temps 1'indica-
tion qu'elle entend continuer sa marche
en avant. Comme nous l'avons déja dir,
et comme nos lecteurs le savent d'ail-
leurs, une maison qui adopte une marque
de commerce pour les articles de sa fa-
brication, doit forcément

l'entreprise.

elle a

maintenir la

qualité et, quand il est possible, I'amé.
liorer pour progresser. On peut  tenir
pour assuré qu'aux lauriers déja con-

— ———-—1T
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auis par elle, la “ Victoria Clothing &
Overall Co." en ajontern bien d'autres.
Le président de cette compagnie, M.

Paul Tourigny, est un homme actif, in-
telligent, dévoué aux intéréts non seule-
ment des entreprises auxquelles il est as
s0clé, mais encore au progrés de la ville
de Victoriaville, dont i1 est le maire. M
Paul Tourigny qui représente le comté
("Arthabaska & la Législature de Québec
est & la téte d'un commerce trés impor-
tant; il est aussi le président de la “Vie-
toriaville Furniture Co.” et de la Com-
pagnie d'Assurance ‘' La Provinclale. ¥ M.
Tourigny est également 'un des associés
de la firme Tourigny & Marois, les grands
manufacturiers de chaussures de Québec.

11 serait & désiver pour le bien de notre
province, qu'il ¥ et dans chaque lociMe
de quelque importance, un homme qui
s0it doué de 1'énergie, de l'esprit d'entre-
prise et de dévouement que posséde M.
Paul Tourigny.

M. J. Alphonse Racine, de MM. A. Ra-
cine et Cie, nous informe que la prise
des commandes pour le commerce d'an-
tomme  progresse trés  favorablement.
Les articles de grande vente sont les
étoffes & robes, les lainages pour parde ;-
sus el aussi les sous-vétements.
prix continuent & étre des

Les plus
fermes,

Les remises se font avec régularité,

"

1l est & remarquer que, dans le com-
meree de gros de la marchandise séeho
A Montréal, il ne s'est offert qu'un nom-
bre extrémement limité de Jjobs,  la
due & la rareté de toutes
les marchandises en général et aussi a
Vextréme difficulté d'obtenir des livral-
sons des manufacturiers étrangers et ca-
nadiens qui ont actuellement un surcroit
de travail

cause en est

- r -

MM. Greenshields 14d. nous informen*
que les affaires ont été excellentes pen-
dant toute la durée du mois d'aot A
tel point que les employés de la firm>»
ont da travailler des heures supplémen-
taires,

L'échéance du 4 septembre a été par-
faitement hien rencontrée,

L )

Nous croyons savoir que MM. Brophy,
Cains, Ltd., ont I'intention, au printempz
prochain, de transférer leurs entrepots
et bureaux dans la btisse présentement
occupée au Carré  Vietoria, par MM.
Mark Fisher & Co,

Cette batisse est trds vaste et seru
plus en rapport avee le chiffre d'affaires
sans cesse augmentant de la  maison
Brophy, Cains, Limited,

a . ..

MM. W. R. Brock Co., Ltd., de Mont-
réal, occuperont, d'iei & deux mols, une
partie des immeubles qu'ils ont achetés
sur la rue Ste-Hélene, visa-vis de leur

entrepdt actuel. La premiére partie ocen
pée sera celle qui fait le coin des rues
Notre-Dame et Ste-Héléne et sera affect-
tée A l'usage du département de 'ameu-
biement et de celui des confections pour
dames; enfin, an  printemps prochain
MM. W. R. Brock Co. Ltd., rentreront
en possession de la totalité de leur pro-
priévé, c'estd-dire de la partie formant ¢
coln des rues Ste-Héléne et des Récollets.
Toutes ces batisses ont &é ou seront
compldtement remises & neuf et forme-
ront ainsi un entrepot de marchandises
séches des plus vastes et des plus mo-
dernes.
. ..

M. R. E. Brock, gérant général de MM.
W. R. Brock Co., Ltd,, de Montréal, nous
rapporte que le mois d'aot a été des
plus satisfaisants au point de vue des
affaires. La demande a porté en grande
partie sur les étoffes & robes pour 1'au-
tomne, les soieries, les mousselines et
les lawns pour la confection de lingerie
pour dames. Les rubans et autres garni-
tures de fantaisie se sont également bien
vendus. Les ventes de tapis et autres
fournitures pour les maisons ont égale-
ment été considérables,

Unit Wardrobe and Fixture Company

Une charte a été accordée & la “Unit
Wardrobe & Fixture Company” [L4d.],
pour les fins suivantes: vente, achat et
commerce général de garde-robes, “fix-
tures”, appareils de suspension, meubles
o b ts de i résiden-
105 e natres btisses. Les personnes {1-
corporées sont: Charles F. Nelson, Chas.
H. Nelson, Herbert Beatty, Alfred Wood
et Andrew Mercer, tous manufacturiers
de Monuneal, Le capital-actions est de
$40.900, divisé en actions de cent dolars,

M. J. D. Brodeur, agent de manufac-
tures européentes, a ajouté A la liste
déja importante des maisons frangaises
qu'il représente celles dont les noms
sulvent et qui sont avantageusement
connues dans leur spécialités,

E. Courvions, fabricant de rubans, A
St-Btienne; 8. Michel et Fils, également
fabricant de rubans, & St-Btienne; Mau-
rice Farre et Cie, Bronzes d'Art, Paris;
Bsnault Pelterie, Barbet, Massin et Cie,
tissus imprimés et doublures, Paris, H.
Tavernier et Fils, boutons de fantaisie
et passementeries, Paris,

Actuellement presque tous les princi-
paux marchands-détailleurs de nouveau-
tés de Montréal sont actionnaires de la
E. T. Mfg Co. Ltd., le nombre limité d'ac-
tions restant A placer est réservé aux
marchands des autres villes de la pro-
vince et de la campagne.

———
MM. Brophy, Cains, Limited, viennent
d'inaugurer un nouvean département,
celul des confections o 1'on trouvera les
dernidres nouveautés en fait de matinées
et de blouses pour dames et de chemises
blanches et en sateen pour messleurs,

La maison pour les jobs

Nous rappelons A nos lecteurs que
MM. L. Hirshson & Co. sont maintenant
installés dans leur nouveau local, No 4
Dollard lane, au coin de la rue Notre-
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ous-Vetements de Watson
| PRINTEMPS 1907

Nos voyageurs sont maintenant en route avec
un Assortiment Complet de

Sous-Vétements ¢« Printemps

pour Dames, Hommes et Enfants.

Notre réputation est une garantie suffisante de
I'Excellence de nos Marchandises.

Nos ventes prouvent gue nos prix sont corrects

Ne manquez pas de demander nos Calegons

"ISABELLE”

Patentés pour Dames, dont nous sommes les seuls
manufacturiers, en Tissu Tricoté pour le Commerce
de détail. Aucune maison ne devrait s'en passer.

Voyez nos lignes d'Articles pour Hommes com-
prenant une

Ligne Mercerisée

a vendre & soc. Impossible A surpasser. La meil-
leure valeur sur le marché,

¢ Waison Manufacturing Co., Ltd

PARIS, ONTARIO.

AGENTS

McClung & Burns, Bryce & Co., 1. A. Murray, A 6. Gilpin,
Rue Wellington Ouest, Toronto. Boite 238, Winnipeg. Sussex, N. B., 232 rue McGill, Montréal.
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Dame et en face de la rue Ste-Hélbne
M. Sydney Harris, le gérant de la maison
est tout récemnu revenu  d'Europe ol
il a réussi & acheter une forte quantité
de jobs de marchandises de fantaisie qui
sont actuellement offerts anx marchand
A des prix trés attravants

Les voyvageurs de la maison Deben
hams (Canada) Ltd sont actuellement
sur la route avee les marchandises duo

printemps ainsi qu'un assortiment trés
choisi de lingerie, de blouses et de pa
rasols

LISTE DES PRIX DES COTONNADES
POUR 1907

Manufacture Magog
Indiennes

No. 2024 25 in. indigo dye 6
No. 20—24/25 in. fini soie, grises ot

No. N
No 1
No. 1
No. T
No. 1ix
No. 121
N
A Ducks, Lights, 2627 in 11k
AA Duck Indigo, Aniline Butcher
26,27 in T
AA Duck Rouge 100
Flanneletts
Velours 2725 in N
Croisée Elmo 25 26 in W
Npocialitas
Delaine francaise 3132 in 10
Lawn de Pers 2N in N
Voile Minerva in N
Toile de I'Inde 2 in 11k
Sateen pour robes 50 31 in Tin
Satine rayée 3031 in 10
Rayures Jap 27/25 in 15
Carreauté doublé soie 2N i e
Cretonney
Croisé 25 26 in K¢
Oatmeal 29 30 in 1
Sateen 29,30 in [
Manufacture Colonial
Indiennes
No. 10 Ve
No. H.P. 2in N
Tweeds
Tweed Colonia) in 101
Aniline in 12¢
Yorkshire 28 28 in INLe
Canada 28 29 in INLe
Muley
Light Mole 27 28 in 121¢
Light Mole, Aniline et hlen m win
27 2% in 15¢
Mole extra pesant, 28 29 in Inle
Flannelettey
Lambsdown 2 Gl
Blouse Royal ¢
Croisé Empire 2725 in T
Saxony 27/2% in . K
Flanelle pour extérienr 27 25 in 11
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Specialites

Chalie 2728 in 8¢
Cachemirettes 28 in 114
Serge Henley 27 2% in 114
Crepon 28 2% in 9l
Silkettes N in 1
Creponette 28 in 16
Coulils
Rock Fast 2728 in 124

Tissus pour literie
265, 33/34 in 13 1¢
NN Hoin I

Ginghams pour Robes

1
|
1
1
1
1
1
1

LE COTON EN aLGERIE

Les plantations de eofon actuelle-
went - entreprises en Algérie  donnent
les résultats des plus enconrag

Dans les végions de Bone ¢
Ppeviiie Us semis pratigques sur un
urface d'environ 15 hectares (37 1.2
wres) ont pleinement  réussi ot Jos
plantations présentent meilleur -
Pt

1l semble résulter de cos essais, pra-
tHues sur une ass grande  échelle
pour paraitre - concluants, que  foufe

te region est essenticlloment favora-
ble @ la enlture du coton. On pourrait

sans goner les exploitations  agricoles
actuellement  engagées affecter dans

e region une surface de 10,000 o=
tarcs (25,000 acres), irrigués ou non,
mx plantations eotonniéres

M. le Gowvernenr général de 1°A)wd
ries, “Travail National,” s'inté-
ress t particulicrement & cotte uess
tion dextrém mportance  pour  Jes
possessions Francaises de Afrique du
Nord

L'achetenr du département des toiles

ot eoto

wdes d'une de nos maisons de

Kros revient d'uwe voyage d'achat en

absolument im
possible de trouver chez les manufactu

rope ¢t nous dit qu'il e

riers des jobs queleonques en fait de

toiles oi de cotonnades.

Pendant les six premiers mois de 1908,
o éé exporté du Royaume-Uni daus
I'Afrigue du Sud, 28114800 verges de
coton en pidees évalué a $2,110,000. En
)

1905, pendant période correspondanto

97

il en avait &6 exporté 20,277,400 ver

et senlement 12,749,200 en 1904, pour |2
memes six mols
..

Dans tous les centres de production do
I'ltalie, la récolte des cocons de vers A
sole a é1¢ considérée comme excellente i
tons les poi ts de vue. Le cocon est bon
et cher. Les achats oscillent selon la pro
venance et la qualité, entre 3 fr. 40 et 3
fr. 90 ($0.65 et $0.75.)

Il faut en moyenne 12 Ibs de cocon
pour fuire 1 1h. de sole. Les sous-produits
tels que les frisons, piqués et recuits sont
vendus wr pen moins cher que la soie
lilée

Comparativement avee les autres pays
producteurs, I'ltalie  tient le premic
rang, le Japon, la Chine et la Franca
viennent ensuite.

LY

MM. Brophy, Cains, Limited, nous in
forment qu'ils viennent d'acheter le stock
entier d'un manufacturier de toiles; ils
sont donc en position d'offrir & des prix
an-dessous de ceux d'importation des |1
gnes complétes de nappes, de serviettes
de table, de toiles pour essuie-mains, ete,,
ete.  Ces marchandises sont de qualité ex
ceptionnelle,  C'est 14 une occasion ex-
ceptionnelle pour les marchands de se
procurer des lignes payantes. MM. Bro
phy, Cains, Ltd, enverront des échantil
lons sur demande.

Nouvel édifice de la Textile Co.

Dernigrement un permis de construi
re a 616 aecordé a la Dominion Co. pour
I'drection d'une manufacture qui cofitera
$50,000 La  compagnie propose de
falve construive un édifice de sept étages,
90 par 120 pie rue St-Ambroise. Ce
batiment  servi d'entrepdt  de coton
brut en balles

LA LAINE DE L'URUGUAY

Lo Consul en France de la Républi-
que de I'Urnguay transmet au Nord
Waritime Ta note suivante, sur la pro-
duetion des laines dans ce pays.

“Lapécolte de laines dans I'Uruguay
peut étre considérée comme  terminde
el il me reste sur le marché awcun ot
mportant. Les prix payés  derniére-
ment ont éé trés dlevés en raison de la
magnifique situation qu'a atteinte ce
textile en Europe,

“Pour quelques lots de croisées trés
lines et “supras,” on a obtenu jusqu'a
06 fr (%5.35) Tes 10 k. (22 1hs) de
premicre  qualité (vellon), prix  qui
marque le record dans les transactions
apérées dans la récolte de 1905-1906,




132--$1.36 chaque
OSPREYS EN TOUFFE
Nos. Prix
184 Blane, noir, 3 branches $0 45
135 od - ol o
132 i 1.356
133 210

OSPREYS FLEXIBLES POUR

BONNETS
Nos. Prix
120 Blanc, noir, 3 branches $1.00
180 . 1.25
131 2.10
i
A =
v \
138 -$1.80 chaque

PLUMES PARADIS '
rix
136 Par paquet de 3. .. $0 90
137 - . 1.35
138 1.80
139 . 2590
Couleurs—Noir, blane, toscane, co-

quelicot, bleu-marin, brun et vert,
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AILES FLEURS

1501 - 25¢. chaque
No. 1501 Soie et Velours Rose, 3
par Bouguet, chague

8025

Couleurs — Vin, réséda, héliotrope,
foncé, vieux rose, écarlate, castor, ro
bis, saxe, mousse, rose, bleu-ciel, crime

55 -55¢. chaque
No.55  Aile de Canard, chaque . $0.55
Nuances naturelles uniquement.

No. 57 Grandeur plus petite, cha
que 0.42
No. 52 Grandeur plus grande,
chaque 0.65

205 - 60¢c. chaque

No. 205 Aile d'Ange, chac
Couleurs— Blane, noir, ‘vh-u i 1,
brun, myrte, mousse, cardinal, gris.

300- 20c. chaque
No. 300 Feunillage Velours, cha-
qne
Counleurs assorties,

$0.20

t
25-60c. chaque
No. 25 Aile de Ptarmigan, chague €0

1504 -55¢. chaque
Soie et Velours Rose, 3
par bouquet, chague
Couleurs
cardinal, vieux rose, véséda, cerise, gris
nuanceé de brun, prune, vin

No. 154

Couleurs—Noir, blanc, bleu-marin,
brun, cardinal, bleu-ciel, myrte, vieux
rose, bleu-saxe, gris, prune, vin, mous-
se, héliotrope, réséda.

$0 55

Créme, rose, bleu-ciel

MMEE
«...POUR LES MODES

LA MAISON RENO

II

”

The D. McCALL 0., Limited. - Toronto

MONTREAL QUEBEC WINNIPEG OTTAWA

3IIEEEee
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levewrs de monu

de TAfrigue A

trés bas priy
qu obtenaient pou \

montons

ne il
ques années, ont préféré vendre e

our wucherie que de faire

I'élevage en vue d production de

'

MM. C. X. Tranchemontagne & Cie ont
Hement
ave

1t leurs représentants
lerniéres
marchandises de
laina commerce du
temps 19

sur la
en
et

onte les nouveauntés

fait de réassortim

pour le prin

gall & Co. viennent ds

MM. A. MeDo

mettre leurs rep ‘ntants sur la route
vee un superbe assortiment de lainages
pour le commerce du printemps; les der

nieres nouveautés en fait de tweeds et de

cheviots écossals ¥ sont supérieurement
représentés

Nous appelons 'attention des lecteurs
de Tissus et Nouveautis

sur l'annonce
le MM. Finley, Smith & Co. Encouragés
par le succds remarquable obtenu par
leur serge si bien connue portant la mar
que Trafalgar. ces messiours viennent
d'importer trois nouvelles lignes de ser
tes de qualité exceptionnelle portant les

noms de Westminster

Towlon

The

Navoy et

M. D. M. Lefebvre, représentant MM
Finley, Smith & Co. a tout derniérement
visité ses clients de Québe el voyage
wtuellement dans les Cantons de I'Est
ivec un assortiment complet des dernie
res nouveautés en fait de lainages pour

le commerce du printemps

NON SURPASSE |

M. W. A. Cook
ment des étoffes lavables de
shields Ltd retour
d'achats en

acheteur du départe
MM. G n

d'un voyage

est de
Europe

M. Samuel Wener, de
Waterproof Clothing Co., a épousé le §
septembre Melle M. Levinson, fille de M
Levinson, de 8. Levinson & Co., fabri
cants de vétements, de Montréal Les
Jeunes mariés sont partis le 7 septembre,

ln Montreal

par le steamer Empress of Ireland,’
pour un voyage de trois mois en Angle
terre, en Allemagne et en France

M. Wener, qui s'est occupé des affaires
de la manufacture, est un des hommes
les plus populaires dans le commerce et
a recu, le mois dernier, les nombreuses
Iélicitations de ceux qui éajent dans le

secret Pendant qu'il sera & 1'étranger
M. Wener étudiera de prés les condi
tions du commerce des vétements en
Allemagne

M. Wm. Kearney, voyageur de MM
C. X. Tranchemontagne & Cie., visite
actuellement les Cantons de 1I'Est

M. E. O. Barette, chef de la maison
du méme nom a fait & la fin du mois
d'nolt un voyage d'affaires & Détroit,
Windsor et Niagara Falls

M. J. 0. Garean, gérant-général de la
E. T. Mfg Co., Ltd. vient de passer plu
sfeurs jours a St-Hyacinthe pour faire

LE CHAPEAU 4 $3.00 STRAGHAN

FAIT AU CANADA

——

Ecrivez-nous au sujet
d'une agence.

STRACHAN BRO

Fabricants de Ohapeawux

Chaque Chapeau
GARANTI,

TORONTO, CANADA.
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MARCHANDISES CANADIENNES

POUR LE

PEUPLE CANADIEN,

S The Ouo Way 4
Q06 mark B%

HARRIS & COMPANY, Limireo

ROCKWOOD. ONT.

ETOFFES A COSTUMES pour DAMES

ETOFFES EN FRISE POUR MANTEAUX
FILS A FILER
—

Agents de vente :

MONYPENNY BROS. & CO.
TORONTO. MONTREAL,

GRAND ASSORTIMENT

BRAIDS v: SOIE

FOUR

ROBETS

BRAIDS EN TOUS GENRES

Kt dans toutes les NUANCES 4 la mody

PASSEMENTERIES

MODELES VARIES ET LES PLUS NOUVEAUX.

J. D. BRODEUR,

importateur en Gros
No 123, Batisse Coristine
Tel. B¢l MONTREAL. Tel. des Mds,

Main 5690 sn
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CORSETS
E. T.

Les Nos snivants sout,
par leur fini, leur qua
lité et leur prix, des
lignes indispensables a
tous les marchands,

No 175 avec 2 Jarretid-
res, en Jane, Blanc
et Gris, superbe com
me coupe S50
No 226, hanches mili
taires en Jane, Blanc
et Gris, 4 $4.50
No 233, 4 Jarretidres,
en coutil fin, Blanc et
Gris, valeur superbe

806,50

No 330, sans Jarretie-

res, en coutil fin Blanc

et Gris, Valeur extra-
ordinaire $6.50
No 337, avec 4 Jarretidres, en coutil fin, Dlane et Gris, fini
superbe $0.00

No 481, Corset pour grosse femme, avec bande abdominale,
en coutil Gris et Blanc 500
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Pinspection  de la manufacture de la
compagnie qul est, comme on le sait, si
tuée dans cette ville

M. W. B. Matthews, un des acheteurs
de MM. Greenshields Limited, est de re
tour d'un voyage d'achats en Europe

M. Frank Labelle, représentant MM
8, F. McKiunon & Co., Ltd, de Montréal
vient de partir en tournée d'affalres sur
la rive Nord avec les lignes d'assorti
ment M. Labelle prendra  en méme
temps les commandes d'importation en
articles pour le commerce dy printemps
M. Gustave Barette, de MM. E. O
Barette & Cie. vient de passer une semal
ne a Ottawa

M. Jos. W. Roussenu, représentant
MM. Brophy, Cains, Ltd, vient de par
tr en tournée d'afaires dans la Province
de Québec avec les 6échantillons pour le
printemps prochain. M. Roussean pas
sera la premidre semaine d'octobre dans
la ville de Québec,

=M. Geo. B. Fraser, de MM
shields est actuellement en voyage ¢
faires en Europe

=M. W. R. Brock, chef de la malson
W. R. Brock Co. Ltd, a passé plusienrs
Jours & Montréal & Voccaslon de 1'assem
blée générale des Marchands de Nou
veautés en gros du Canada qui o 616 te
nue & Montréal le 13 septembre.

~M. Geo. Gironx, de MM. K 0. B
rette & Cle, visite wctuellement le dis
trict du Nord

—M. David Nadean, voyagenr de MM
Finley, Smith & Co., falt actuellement
une tournée duns la Beauce, avee 1'as
sortiment pour le printemps

—M. Geo. 8. Cleghorn, chef du dépar
tement des cotonnades et des tolles de la
maison W. R. Brock Co. Lid, est de re
tour & Montréal depuis le commence
ment de septembre, aprés un séjour de
plusieurs  mols sur les marchés  euro
péens,

—M. F. X. D. de Grandpré, gérant de
MM. Debenhams (Canadu) Ltd vient de
falre un voyage d'affalres & New-York

—M. A A Cockburn, de la W, R
Brock Co., Ltd., Toronto, hetenr ponr
le département des indienn o8t dans
cette ville aujourd'hni

—M. Bert Strachan, acheteur pour le
département des confections de la W R
Prock Co., Ltd. est purtl pour un voyage
dans les grandes villes d'Amérique, en
vue d'étudier les genres dans les oo
ties de la mode, pour en falre héndfict v
Lon département

M. Wm. Alexander, gérant 4 Mont
16al de la maison 8. F. McKinnon & Co.,

TISSUS ET NOUVEAUTES

Ltd, vient de faire un voyage d'affairves i
Toronto.

M. R. Dionne, représentant MM
Cla erer & Orkin, visite actuellement les
dantens de 'Est avee lassortiment des
nruchandises du printemps

MM. A. A Cockburn, un des ache
teurs de la W, R. Brock Co. Ltd, de
Torento, est de retour au Canada aprés
e voyage d'affaires en Burope

M. Louis Decelles, représentant MM
D MeCall & Co. Ltd, voyage actuellement
dans les Cantons de I'Est, aprés avoir
fait une tournée d'uffairves des plus fruc
tueuses dans le distriet d'Ottawa

M. J. H. Palmer, acheteur de MM
Debenhams (Canada) Lid, de Montréal,
s'est embarqué pour I'Europe le 7
tembre & bord du  steamer * Empre:
Ire M. Palmer choisira les mar
andises du printemps 1907 ainsi que
celles de rassortiment,

M. James Flanagan, voyageur de la
maison Finley, Smith & Co. est en tow
née d'affaires dans la Vallée de 1'Otta
wi et dans la partie nord de la provin
ce d'Ontario oi il prend des commandes
de russortiments et des ordres pour le
printemps 1907

M. H. Duverger, gérant de MM. Geo,
Son & Co., a Montréal, a pas:
nde partie de la dernidre se
maine du mois daoft & Toronto

M. R. E. Brock, gérant de MM, W. R
Brock & Co. Ltd, de Montréal, est allé
A Toronto & Voccasion de l'exposition
tenue dans cette ville

M J. Bernier, de la maison . X
Tranchemontagne & Cie, est actuelle
ment en voyage d'affaires dans la Beance,

M. J. C. Bellisle, voyagenr de MM
8. F. MeKinnon & Co. Ltd, visite actnelle
ment les Cantons de I'Est pour les com
mandes de rassortiments et du printemps

M. Jos. COté, représentant la B, T
Nifg Co. Ltd, vient de partir pour un vo
vage daffaires dans le bas de Quéhe

M. O. Létournean, de la maison A
MeDougall & Co. vient de passer denx
semaines & Old Orchard Beach, Maine

~—M. Pantaléon Jobin, représentant la
North Western Fur Mfg Co., visitera les
Cantons de I'Est, & partir du ler octobre
avec un assortiment de nouveautés dans
les articles en fourrure.

M. Ed. Paquette, représentant MM
C. X. Tranchemontagne & Cie., remplace
M. D. Nadeau et vient de partir pour un
voyage dans le bas de Québec

M. C. Arthur Racine et M. Norman
Paulet, de la maison A. Racine & Cie,,

douzaines de genres différents
11 est gratuit

par lettre sur papler commercial,

a
LA METHODE DE PUBLICITE
=== PAR ENSEIGNES ==

n'est pas une expérience qui n'alt pas €46 mise d Vessai
Toutes les maisons d'afluires prospires emplofent des
enseignes.  Nous e pouvons pis vous indiguer de prix
enselgnes, car 11 y en o des milliers de différents gen
eSS Mais nous pouvons vous envoyer notre eatalogue
dans lequel se trouvent des gravures de plusicurs

r les marchands qui le demandent

THE MARTEL, STEWART CO0., Limites

MONTREAL, Canada

N

sont de retour a Montréal aprés un sé
Jour de trois mois dans les principaux
marchés d'BEurope. .

M. W. A. Héron, autrefois du dépar-
tement des articles pour hommes, de la
maison Greenhields Limited, Montréal, a
pris charge du département des articles
tricotés de la maison Brophy, Cains Li
mited

MM. Achille Coté et Bdouard Coté,
tous deux marchands de Québec, ont V'in-
tention de s'associer pour ire le com
merce des nouveantés & Québec, sous la
ridson sociale * Syndicat de Québec, "

M. Philip De Gruchy, agent de ma
hufacturiers, 207 rue St-Jacques, Mont
réal, est de retour d'un voyage de trois
mois en Europe qu'il avait entrepris a
In fois pour fluives et pour son plai-
sir. M. de Gruchy a visité les marchés
d'Angleterre, d'lrlande et d'Ecosse ainsi
que ceux de France et d'Allemagne.

Sa fille, qui 'accompagnait, est restée
en Europe

z

Pendant les six premiers mois de 1908,
les Etats-Unis ent importé des articles
manufacturés en laine pour une valeur
de $23,080,683, dont $10,100,000 en étoffos
a robes et $5.200,000 en draps, le rei-
quat comprenant fils, déchets
importations soct de 27 ponr cent plus

pte. Ces

¢levées que dans la période COrrespo
dante de 1905 et 1904, Leur valeur, y
compris les droits de douane, est moln
dre de 10 pour cent de la valeur des ar
ticles  manufacturés  consommés aux
Etats-Unis; ee qui montre 'effet presque
prohibitif du tarif douanier sur I'import 1-
tion des marchandises étrangéres qui
viennent faire concurrence anx marchan-
dises domestiques. Les filatures de laine
entiera-
améry

améric

nes  disposent  presque

ment pour ellessmémes du murche
ciin

Il n'y a pas de crime plus odieux que
de déguiser la vérité; les hommes ne
peuvent étre des étres sociables que s'ils
ont confiance en leurs semblables. Quand
'a parole n'est employée que pour dé
naturer la vérité, chaque homme n'a
Gu'd se séparer des autres, habiter son
propre repére et guetter sa proie, —
(ldler.)

N NN VY N V000N AV VIV
EN STOCEK

Soieries Japonaises en pesanteurs et largeurs variées—
Noires et Blanches.

Nous offrons maintenant des tissus pour nattes pour
livraison au printemps — Ainsi que des échantillons de
nouveaux Jouets pour Piques.

Nous avons en stock des Pipes, & partir de go cents la
douzaine et i prix plus élevés

Brosses & Chevenx,d Ongles et A Dents toujours en stock,
Aussi Couverts de Table en Porcelaine, Dessus de Coussins,
Couvre lits, Fausses-manches, ete.,aux plus bas prix du gros.

N

SHORT & COMPANY
219, Edifice du Board of Trade, MONTREAL




NOUVEAUTES Do

Hamilton Cotton Co.,

HAMILTON

MARQUE “STAR’

Rideaux en Chenille, Portidres et Tapis de Table,
Tapis de Table de Fantaisie et Unis, dans les
grandeurs suivantes :
4.4, 6.4, 8.4, 10 4, 124
Rideaux et Portidres dans les largeurs suivantes ;
32" 34, 36" 40" 44, 48," 66, ">
et dans toute longueur désirée.

MARQUE ‘‘IMPERIAL"

Une qualité de Rideaux Unis et Pesants, ayant
une apparence trés riche,

Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessins pour le
Commerce du Printemps,

S AGENT POUR LA VENTE ; se—

W. B. STEWART

Il Front St. East, . TORONTO, Ont.

NOS BRETELLES

Sont Estampillées
et Etiquetées °-,

—
| TRADE MARK I

GE QUI EST UNE GARANTIE
DE LA MEILLEURE VALEUR

St nos représentants ne vont pas vous voir,
demandez-nous des lots échantillonnés,
Satisfaction garantie. Notre Stock de
Boutons est complet dans toutes les lignes,

THE

TISSUS ET
E FAUX-COLS, MANCHETTES, ETc.
T EN
la
a “
- CAOUTCHOUC”
A
“ARLINGTON"
1]
D
a .
y La Meilleure Fabrication,
: QUELQUES-UNS DE NOS STYLES
S
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Articles en Toile non surpassés pour la
Qualité, le Fini, 'Ajustage ot Ia Per-
fection. Kn vente dans toutes les Maisons
| de Nouveautés et d'Articles pour Hommes,
AGENTS
DUNCAN BELL J. A. CHANTLER
i M MONTREAL, QuE. TORONTO, Onr, J

Berlin Suspender & Button Co,

BERLIN, ONT.

R
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Greenshields, Ltd, Montréal Tavance  pour ravitailler les stocks que formulées dans le numéro précédent
Les ordres de répétition pour automne mieux cela vandra N . d» Tissus et Nouveautes, ont été accep-

ot le restant de I'été sont en pleine act Pour cette époque de 'année, il s» tées par les acheteurs en général.
vité duns la maison Greenshields. Chague lait un trés hon commerce d'indiennes |‘ Notre stock n'a ju'umlh été aussi épui-
département est plas on moins actif, blen  de tissus lavable v Iy a une demans € sur le moment. Nous sommes heureux
qu'il soit plutdr de honie heure pour qu particulidre pour les indiennes de tout de dirve, toutefois, que nous Drenons tou-
le commerce d it riellement 1 voyageurs pourront of Jours nos mesures en vue d'un cas sem
bon. Des handis de tout s le commencement du Dlable. ~ Nos acheteurs sont déja sur les
deseription S04 usement mois p o hain ) marchés européens et .|||lu-|1(‘mnm Ils
bien vendues wdant la saison qui vient Les  twecds es  hroadeloths Il"" nous auront donné quantités de nouvelles
de finir ot dans presgue tous les départe homespa s s¢ vendent beancoup dans ‘e des productions les plus récentes de ce
N il v a un sentiment de satisfa département des étoffes a4 robes.  Les  marché, avant que Tissus et Nouwveautcs
commiun pour ces lignes diverses ar ne soit entre les mains de s lecteurs.

1 sujet des risultats du commend

:l rivent joarnellenaent ! Commi U'n fuit qui devrait étre remarqué et pu
Déld. des préparatifs sont 1 pour v de la my n Greenshiclds « hlié, c'est la tendance générale du mar
[m‘v'{ mps Vannfe prochaine qui, d'aprés  SOus f‘ us les rappor ché dans toutes les lignes une hausse
les apparences actuell sera woe saison ‘:“' & ," tion  immé a rapide et ‘lm|ml‘l'|nh' Aujq?unl hui les
Sulosss record commandes ) a2 manufacturiers ne peuvent faire face
Dans le département d tolles, A Il -'V.u.u el les rugs con l-lmvl.l] i\ "'(V." la moitié de la llt"lll' lulvl lLes x-h;uw;nl)g.
gauche de l'entrée, il se fait towjours €l HONIE 1 “l~'3l"' I‘, tous les cdtés, \‘ rubans de toute fabrication, oiseaux, al-
quelque chose. L s qui sont  Geparteme ¢ en tous temps, trés a les, etc, sont excessivement r Nos
en route ont un assortiment complet d SIS La _owie des ngs angmente  acheteurs, étant constamment sur le mar
chantillons pour le printemps Les ‘“”“m“ i op I:' . \ i ché, devront nous alder un pen a re
échantillons qui ont @15 regus jusqu A 02 ‘”‘I‘ e !m\l“‘ll ent des u».|| uvm..f esarnir notre hlrm'l\ Nous n'avons encore
Jour, ont é1é trés satisfalsunts L te pour dames, les ordre » lh“ T ‘l'j Vlv.(ul |“>.u. Jamals manqué de fournir an commerce
¢ & ln haus du marché est sams antomne mainticunemt Je perse mel tre s ce qu'il lui faut Nous voudrions don-
e doute. rcaponsable, dana une cet oceupé. Ls les jupes de des  yer au lecteurs de Tissus et Nouwveaules
;Ill\l'l“l.l‘llnh"‘ . ‘1.“ e manioee i »mh“." les ma I,M,‘ ol ll‘.lln"!llvl".' une courte liste des n chandises consi
laquelle < marchands placent leurs or as "‘\'w weles -‘> RELEY un.l.u '.‘,‘,“" l, dirées comme bonne propriété pour le
dros Les commandes faites a4 bonne nuelleme car he :‘uz oup de |||.{|(l|.-1|«l~ nmoment

& aperceivent I stoek n'est pas Velours couché et miroir dans les
de la livraison outre, le marchand ‘\‘I‘:\“L ps I‘Jl“~ln:1>wqu|‘ ‘“ ‘,' I "' nuances désirables, dont la nuance vin a
aul schéte de bom: e heur achétera & un \.: .‘(:‘ ... ) iintona rou en une grande vogue, qu elle conservera
prix plus bas que celui gal retarde ot ‘.m” P g > sans doute cette saison Les  nuances

Y prix plus él2 I e printemp Alice on blen saxe, vieux rose, blen-ma

heare recevront 'attention au moment

ntillons

?,‘l‘;\;,‘ (.'“'] dntenant, La ~1“."-‘:_” 'j “I" I ” e € i“* |I;fl‘ e, r;lt rin, vert (mousse, émerande et myrte),
demande ei wir Noél, pa ‘lm«v.» “l'l.l.“. ’|.||. _' Wk ussian >~ poeant et brun ont aussi eu de bonnes
tic ticles de fantaisie, es Pl H“Ir .'*‘ "‘ g ".‘ ' "";" ventes, Les rabans plaids, a rayures 1o
Sorte ol ioh : I, ea ‘.',\ occupent un et les rubans de D et

Les rabans sont toujours sujets & de  PAEC ST € M Plancher que les coa-  tir de la largeur baby, ont été excessive
bonnes affaires. Les plalds ont une de . % Pour Game :']t'll' populaires et ontinueront proba-
mande particulidre et les ¢ mmandes en o biement a re. Il est & remarquer qu'il
vovées de hon o heure cnt la meilleur2 ¥ a une demande, ds chaque vdﬂpurlo-
chance d'étre .I\ eut ‘;, le b :‘”Illh‘l.lv]. The D. McCall Company, Limited |‘A‘u lll||ll lllv;:ll:l des marchundises de ‘meilleu-

de coulenrs sont aussi do t alité,

forts articles de vente en ce moment Nos espérances les plus brillantes se “Les fleurs ont 6té de hons articles ot

Dans les gants, les Hgnes da printemp sont réulisées, " telle 4 €6 la remarque o8 effets de couleur produits cette saison
sont en train d'étre wées pour 1'v faite pur M. MeCall & notre représentant par les manufacturiers, sont tout ce

\ les offriva au  ond lui demandait des renseignements sur  du'on pouvalt désirer. Les ailes seront
de temps. Les l'ouverture des modes qui a eu lieu ré- i premier rang dans toute la salson et

sage des voyageurs
ymerce dans 1rés ped

« , "
ordres pour 'automne ¢ inne t & arei cemment Sous le rapport du nombre 00 Sattend & ce qu'elles deviennent trds
ver, Ces ovdres o naturel des achetenrs et du montant des ventes rare
ment en gants courts, les couleurs prin I'ouverture de l'antomne 1906 surpas e e
cipalement demand’es étant le noir, e beaucoup tontes les ouvertures pr . .
tan, Je brun et le gris, L nts tes, Nous avions toute raison de nous ‘Oui, Talleyrand,"” disait un jour Na-
s vendent plus on mob:s,  prin attendre a r'h»‘ trés bonnes affaires; & poléon & son ministre, “Je suis le mai-
s affaires de Noe Des afl prospérité J du pays entier suffi &
stives dautomne ont  en  Mew  sait a justifier attente tre de I'Europe, parce que je travaille

ts de travail pour hommes Toronto a peut-étre é16 favorisé d'un plus que tout autre homme sur le con-
sunts, Beaucoup de H plus grand nombre d'acheteurs de mo- 3 - .

gnes difficiles & obtenir. Sous ¢ des que par le passé, Nous avions avec tinent. Le meilleur indice de la puissan-

rapport, on peut signaler 5 lignes do nous des représentants de toutes les pro ce, c'est la capacité de travail et une

mestiques qui sont difficiles & obtenir en vinees. Le succes de notre ouverture ten "
temps voulu. Les prix angmentent, o drait & démontrer que nos prévisions des conviction intense de sa nécessité.” —

scrte gue plus les ordres seront donnés  styles et coulenrs de la saison, ete, telles  (System.)

OUATE EN PAQUETS (" SPECIALITES EN ARTIGLES D'AUTOMNE )

Nous avons maintenant en stock des lignes
Garantie exempte de fils et d'autres maticres attrayantes choisies M. 8. HARK
- duns son récent voyage d 'étran

Lrangeres inertes,

VALEURS SPRECIALES EN
= OUATE DE COTON: = Bonneterie, Sous - Vétements, Ch
NORTH STAR,” "CRESCENT,” "PEARL.” Boas en Plum Mouchoirs

La qualité, pour cette saison, est encore meilleure que jamais, Tweeds et D a I'Epreuve d

ix. Fabriquee a du hon coton pur Doublures de C
2 la Ouate en paquets “North Star, Costumes en Tweed pour Gargons, Grandeurs 21 & 32
DONNIZ NOUS UNE OCCASION

ROBERT HENDERSON & CO., B e

MONTREAL. Acheteurs et Vendeurs de Jobs

4 DOLLARD LANE, «
JAMES STANBURY & CO,, - - TORONTO rue's
Agents de Vente, \ Téléphone Bell, Main 5445 MONTREAL ‘

a Plule

Dame en face la




Un jewne homme empl
ment des cravates de la m
Field & Co
pen de temps dans cet éta

et qui n'ét
valt un jour un client qu

chetenr, un beau vieillard
tournait les eravates et se
une nuance et un  genre
sauf ce qui était offert i s
Le vendeur étalait patiem
timent varié de
adroitement les cravates e
pour faire ressortir l'effet
du satin ou de la sole, ¢
les boftes les nuances dés
gré les manidres quelque
du client, en un aucun mor

mouvement de maunvaise
fin, 'acheteur choisit une

maln, lui posa la questic

“A erédi
veux gris

La Maison a pour prin
cipe de ne mettre en

marchandises

L'AVANTAGE DE L'AMABILITE

wé an départs
alson Marshail
ait que depuis
blissement, se

il semblait ex

cessivement difficile a satisfaire L'a

tournait et re
mblait désirver
quelconques
m approbation
ment 1w asso;
nouant
t les montraat
et le brillan
herchant dan
Irées; et, mal
peu critiqu
me:t le sourira

ue quitta son visage, jamals il n'eut un

humeur. A la
demi-douzaine

de cravates et le commis, crayon a 11

m  habituells :

“Comptant ou a crédit?”
it", répliqgua I'homme adx che
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Votre nom, s'il vous plait?

Marshall Field

Le nouvean vendenr fut saisi d'étoy
ment, et il ne sait probablement pas a4

jourd’hui que lavancement qu'il eut dan
la suite est dd A sa politesse et A se
efforts patients pour servir son patron
el satisfaire son client, lesquels, dans o
cas, ne faisalent, bien entendu, qu'u

seule et méme personnc

Le “Delineator” pour le mois d'octobre

La chose la plus intéressante du numd
0 d'octobre du Delineator, i part les mo
des décrites  d'une maniére splendide
c'est le commencement du nouvean feui!
leton Fraulein Schmitt and Mr. An
truther par la comtesse Von Arnhim
OUn aunonce que la comtesse Von Arn
iy est l'auteur de * Elizabeth and her
german garden Les feullletons “The
Diary of a Baby,” par Barry Payvne ot
The Chauffeur and the Chaperon pai
les Williamsons y sont simplement con
tinués J. Bell fournit un autre épi
sode Wee MacGreegor ol d'autres an
teurs d'historiettes sont Henry Barbowur
Geo. Middleton, Florence E. Wilkinson
et Ponnie A, Nedwill. John Vance Che
ney est représenté par un podme Hal

AUTOMNE 1906

vo'en
linaire

La partie concernant Uart on
sous la direction de M, Jean-Ma
rie Devaux, donne le second service de

Parfait Diner quelques recettes pou
cuive le gibier, dautres recettes favorite
de personnages céldbres ot certains con
sells an sujet des condiments, des melon

et du raisin: la suite du dietionnaire en
linaire est donnée duns ce numéro qui
contient le commencement d'un feuill

ton intitulé Around the World in
Eighty Dishes Des suggestions de sai
SOn pour réceptions peuvent étre tron
vees dans Varticle intitule The Prac
tical 8§ of Theatrvical Amateurs, par
Sarah Comstock, dans * A Paper Party

ot Hallowe'en Merry Making for Girls

and Boys Des sujets d'une importance
vitale sont traités sous les titres sui
vants Coloring a Life par Lida A
Churehill Ihe Art of Ploasing par

Saltus More Courtship  after
Marriage et "A Royal Road to Perfect

lemory par William  George Jordun
Les  sections The Money Makers i
The Wisdom of Many contiennent
beaucoup d'idées originales et raisonny
bles

Enfermez vos soucis de bureau dans
votre place d'affaires pendant la nuit, "
pourrait arriver que le lendemain matin
ils aient disparu,

Une race doit étre
maitresse des Ins-

vente, méme aux prix
les plus réduits, que des
marchandises de premier
choix et de trés honne
qualiteé

Mcn PLESSIS
Ayons un ardent amour
pour les véritables intéréts
de la Patrie.

LAFONTAINE

Afirmous nos droits

CHAPLEAU
N'allons pas négliger nos
avantages,’

Adressez-vous @ notre Maison pour tous vos achats

titutions qul re-
golvent ses épar-
gnes.

et vous aurez découvert lo chemin du Sucods.

L'UNION #aiT LA FORCE

Nos voyageurs sont actuellement en route avec les plus hautes
nouveautés pour "automne 1906 et le printemps 1907

Draperies Anglaises et Ecossaises

Tissus a Pardessus Unis et de Fantaisie.

Fournitures en tous genres pour Tailleurs.

Vecunas, Cheviots et Serges Noirs

Tweeds et Meltons pour Costumes de Dames

Tweeds et Draps pour Manteaux de Dames.

Cela vous paiera d’examiner nos marchandises sous le rapport de la
Nouveauté, de la Variété, de la Qualité et des Prix, avant

ATTENDEZ NOS VOYAGEURS OU, A LEUR DEFAUT, ECRIVEZ-NOUS :

C. X. TRANCHEMONTAGNE & Cie

VOYEZ NOS
DEMANDEZ A VOIR NOS
Etoffes 4 Robes

Notre Spécialité,

de donner vos commandes.
s

315 Rue St-Paul, MONTREAL.

PAPINEAU
Donuoz 1a préf
aux Produits csnadie

CARTIER

Travaillons pour le main
tien de nos institutions,

MERCIER
“ Employons notre énrrgle o
divelopper nos essource
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LE SENTIMENT DE LA CULPABILITE

Pendant Je mois de jauvier 1881, le
beurre était trds rare ot & un prix élevi
tandis que le saindoux ne ecoltait que
sept cents la livre, Mon P dit un
écrivai ricain, était
épicier dans une petite ville et expédiait
du beurre en quantité, Un jour, un nom
mé Joseph Peterkin vint au magasin
demanda le prix du benrre et, voyant

in dans un journal amé

qu'il me pouvait obtenir davantage ai
leurs, vendit & mon pére quelques beaus
€t gros morceaux de beurre

A I'heure du diner, ma mére téléphona
au magasin pour avolr un peu de beurra,
car elle attendait aprés diner un pot d-»
beurre que devait lui expédier son fabri
cant de la campagne

Mon pére, sachant que Peterkin était
solgneux quoique &
cean de beurre; mais quel ne fat pas sor
étonnement 2 la vue d'une mince couch
de beurre enveloppant un gros morcea.
de saindoux!

Inutile de dire que mon pére n'envoyi
Pas un seul moreeau de ce beurre 4 a
maison; mais aprés quelque temps
réflexion, il résolut de donner ung lecon
A cet homme
rait en ville un certaln jour, 1l prit s

are, coupa un mor

Sachant que terkin

dispositions pour faire un étalage de vi
trine, en y placant les moreeanx de beurre
coupés en deux, la partie coupée contr,
la vitre, sur un linge blanc En urridr
€talt une grande affich avee une maty
Indiquant les moreeauy de beurre. L'af
fiche portait ces mots “Fin
bour crodte a paté

mélang
Demandez des ren
seignements a Joseph  Peterkin, fabr

D —
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Mon pére attendit gu'un gargon, dont
les services Clalent loués pour la eir
coustance, lui annongat larrivée en ville
de M. Peterkin; alors {l placa I'étalag
dans la vitrine

Le public en bassant s‘arvétait et riait.

Au bout de quelques minates Peterkin
8¢ rua dans le magasin et dit

Enlevez cela de la vitrine! Voiel dix
dollars. Cela fait-) Vaffaire? Je ne fin
ral Jamais d'en entendre parler. 8i j'a
Vals pensé que vous exiamineriez e
beurre avant de l'expédier, Je n'aurais ja
mals &6 tenté de fuire une chose pa
reille

Mon pére n avalt pas le coear duy
aussl, aprés avoir déduit I'argent payé A
Peterkin bour son beurre, il lui recdit
la faible somme aul restait sur le billet
de |

D'une manidre ou d'une aulre, I'nistoire
s'ébruita et Peterkin fut appelé pour 1o
reste de ses jours “vie ille crodte a péaté.”

nque

LA TEREBENTHINE, AGENT DECO.
LORANT

Le role jone par la térébenthine comme
agent décolorant pendant Ja période de
séchage de la Pelnture n'est pas sans
Importance, bien que ¢ solt surtout dans
les peintures blanches qu'on observe gon
Journal”
des pellicules de  peinture
contenant de la térébenthine semble se

et, dit “0il and Colourman’s
Le séchage

combizer avee la formation d'ean oxygs
née dont les propriétés décolorantes sont

bien connues Ainsi la peinture en cou

claire qu'a V'origive, Les substituts de la
térébenthine ne possédent pas de propri
élés de décoloration, et on sait que !a
beinture faite avee ces matiéres a une
tendance & prendre une telnte jaundtre,
due & la coulenr plus foncée que I'huile
de lin prend normalement en séchant,

Un cas intéressant, cité par Andes, fait
bien voir V'action décolorante de la té
rébenthine Un  manufacturier de pro
s textiles employait, pour donner un
finl & ses produits faits A la main, un
mélange d'huile de lin, de térébenthine
et de pigment blanc et, pour ses proluits
falts & la machine, un mélange similaire
dans lequel la térébenthine était rempls
Cée par de la benzine. Les marchandises
faites & la main devinrent parfaitement
*hes en séchant, tandis que celles
faites & la machine prirent une teinte
Jaune Quand, pour les marchandises
faites & la machine, on remplaga la ben
zine par de la térébenthine, leur couleur
devint immédiatement g méme que celle
des marchandises faites a la main,

blai

Personnel

M. W. 1. Daly, de la malson Daly &
Morin, vient de prendre une dizaine de
Jours de repos A Ste Agathe

Iy a, aujourd’'hui, autant de chances
que jamais de faire de I'argent au moyen
d'une blicité judi, omme ques-
tion de fait, Il Y en a davantage.

Si un homme réfléchi ne peut pas trou-
ver quelque satisfaction dans son com.

ches minees exposée a lalr libre ot & 1a merce, il ferait mieux de s chercher
cant”, lumitre devient souvent en séchant plus quelque autre occupation,
[) ¥
L -
Allied Mfg, Co. [The) 3 Finlay, Smith Co. 25 McCall Co., D [The] y 51
Arlington Co. [The| 35 MeDougall & Co., A, . . 27
¢ Garneau, Fils ¢ Ce P v K s " 3
Raldwin & Partners, J. & J ' Greenshields Lid., 1, 11. g0 53 gy MecKinnon, 8. I 13
Barry & Co., Walter H 4 Paché & Flammand v a9
Berlin Suspender & Button o Hamilton Cotton Co [The) 3% Paquet, J. Arthur
[The] " Harris & Co 5 Penman Mfg. Co. [The] . 35
Brock Co., Ltd. W, R. [The) 2 Hees, G. H., Bon & Co.. Lid 1T Perrin & Fréres 1"
Brodeur, J. D " Hirchson & Co, 1, 56
Brophy, Cains & o 23 Racine et Cie, A ’ . 2n
'
Kyle, Cheesbrough & 15
Chaleyer & Orkin b ' - ' ' Schofield Woollen (o, [The]
Chipman Holton Knitting Co. | The) 17 . Short & Co " R
Croft & Sons, Wm 47 laurencelle, A 1 Strachan Bros : 52
) ‘ . Stratford Knitting Co., Ltd. [The) th
Debenhams [Canada] Lig 19 MacDonald & Co,, John 15 gwitt Copland Co. 4;
Dominion Suspender (o, [The) 3 Martel Stewart Co [The) 51 o -
Dominion Wadding o [The] 56 Menzie Wall wer Co., Ltd. [The) an Tranchemontagne et Cle, C. X. 57
Miller Bros. Co., 144 [The) i 2T Turnbull Co., C., Ltd. ]
Ellis Mfg. Co [The| 15 Montreal Embroidery Mfg. Co. [The] 27
ET Mfg. Co [The) % 53 Morrice, Sons & Co., D. [The] . 13 Watson Mfg. Co. [The| . ' 19
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SANS EXAGERATION!
C'EST UN_FAIT RECONNU DEPUIS 120 ANQ

we ies LAINES a TRICOTER BEEHIVE

NE PEUVENT PAS ETRE SURPASSEES

pir i CHALEUR, t CONFORT ¢ i DUREE combinds.

Dernieres Specialités:

hine I Triwwr n(mble BBIJMVB. Un fil splendide pour vétements chauds, tels que Chaussettes, Bas, Bas pour Golf, Gants,

“Comforters” et Combinaisons. 11 & la méme longueur et la mome épaisseur que le
meilleur fil i filer a trois brins, mais est beaucoup plus fort et plus durable a 'usage.

lee pol". “" n“gQ L1 Mhlvs. Une nouveauté pour faire chez soi les Rugs ot les Nattes. Retors ciblé, fini lustré. Fournie

en 3 douzaines de nuances d'art

l‘lna Eidar Mhlve Un articlo réellement de choix pour faire des chilos et des ** wrappers” élégants. Se lave parfuitement
3 .

et convient particulierement i la fabrication des corps.

i J U'n nou fil & Triooter o Crochet. Reproduit V'apparence ondulée d'une Plume d’Autruche ou de
l‘ame Plnma B“Mve. I',\lu:l;:.k‘n‘::‘,ll i Tricoter ou i Croch I pp c I ¢ e ¢ ¢ ¢

Whiw He.mr **2de Qualité de Baldwin,” fournie en ** Scotch Fingering " 4, 4 et 5 bring; Laine i Filer, 3 brins ; Laine
* pour Corps ; et ** Pettitcont Fingering,” 4 brins. Laines bonnes, sres, de haute qualité i un prix populaive
uniforme.

J. & J. BALDWIN & PARTNERS, L. Acm.

DUNCAN BELL
HALIFAX, ANGLETERRE MONTREAL et TORONTO
Etablis en 1785 Vente en Gros uni D dez des échantillons

M ALBERT, % tis. PARIS. 7 o R

E COQU ET (38° ANNEE) JOURNAL DE MODES.

ous les journaux de modes ostl: plus cOmpler oar Il nnlornm des
dits. putrons couju- et a décalquer, travaux nIIﬂ
b ot ‘

E JOURNAL DE.S MODISTES oA

SE PUBLIE EN DEUX EDITIONS

Journal professionnel exclusiv
publiant que dos modiles nédits;

nont édité pour les mmisons de Mode

a I
uvares coloriees, ll l urludl PADOTAm AN n étrangire Noo 10 1

tex
Kllllul ha 4
SE PUBLIE EN SEPT EDITIONS

UNION POSTALE

No.3 les descriptions sonten 6 langues (Union
3

1an 8 mois| § moix

Edition No. 1 ( 13- 750 480
) 86, 18| W

B ln nl-vlci
ol dlatnl--m.l '
(Hebdomuduire)
ﬁ‘ v
(Hy

E JOURNM DES LINGERES (11° ANNEE

LINGERIES, CHAPEAUX, ENFANTS, LAYETTE
PARAISSANT LE 16F DE CHAQUE MOIN

Union postale Un an 8 fr., avee une gravure

on

; M eHexse hapeanx coloriés en plus, 10 fr
[S SllﬂOUfTTES PﬂRlSlENNES 19 Axns

Parait e ler de chaque mois [ull:llnl 7 mois
Chaque N* dumntexte de
12 gre u\un»n:luvlw‘n 1 patron d

T mois 30 fr.; 4 mois 18 fr. ; 3 mois 14 fr.

o8 d un an

whonne pas pour

3m

or ol ‘muu Eté
dess

:-uununm 'de Saisons
N€seul 5 fr.

peut sussi envoy
er, nux  mémes
dates, contre ln

pour Robes et Modes,
nint m.nuw men
fr i

ﬂnls HGU'“NE 28° ANNER l,nD}n“?o:n?n.Als:zﬁ’
SE PUBLIE EN DEUX EDITIONS
Journul de modes spés

de fgurines

No 1, Et r nois 15 fr. ; 3 mois

Etranger aveo 2 lllyuml par un Tan Mt 6 lmm GI fr. 50 ;
2moin 16 fr 25

Fil o " e
Edition No, %, woit 48 plan

ches par wn

Gruvures et Traventisscments - 3000 costumes. Patrons ordinaires et sur mesure (mousseline et papler). Demander, lo vatalogus MANNEQUINS
On s'abonne également chez tous les Iibraires de France et de I'f Etranger of aux Bureaux de poste ou Messageries
ENVOI GRATUIT D'UN N° SPECIMEN SUR DEMANDE AFFRANCHIE.

e




60 LIQUEURS ET TABACS

DEPARTEMENT

INDIENNES
CRUMS

Nous enregistrons maintenant
des ordres en quantiteé pour
ces Indiennes célebres, pour
le Printemps 1907,

Envoyez-nous vore ordre main-
tenant et choisissez des mo-
deles plus tard, parmi les echan-
tillons, quand notre voyageur
ira vous voir.

MONTREAIL




