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INSIDE: 
• Marketplace 

will give you 
a wide choice 
of sales oppor-
hinnies from 
around the world 	 

• Bookshelf brings the latest 
In export guidebooks 	  

• Here's an all-Canadian show to 
build your Caribbean sales 	 

• To get into the Turkish defence 
market, try these shows 	 

Marketplace 

Trade advisory member' s selected 
- The composition of the 15 Sectoral tit `Siegq ,,,,eorrner Minister for International 

Advisory Groups on International WJe  etidéernes Kelleher. Chaired by Walter 
(SAGIT) has been announced by Minjeete>tce,'the ITAC deals with broad national 

for International Trade Pat Carneye" 4's-sues relatA to international trade 
accesbaAnearketing matters. 

he el5 SAGIT, ete chairpersons of 

concluded, says Carney, "in close co- 	ich were_peeribeeteMay, are: Ag ri- 

operation and consultation with various 	cultur_q,e6aUttre8everage; Fish and 

trade groups and associations, provincial 	FWerroettls; Minerals and Metals; 

governments and labour." 	 neeisroducts and Services; Chemi- 
,,,aall and Petrochemicals; Forest Prod- 

The SAGIT are part of an advisorelmr ucts; Industrial Marine and Rail 
committee structure that provides a day-
to-day flow of advice and information 
between the government and the private 
sector on matters pertaining to inter-
national trade. Their role is to ensure that 
sectoral views are "fully taken into 
account" on all trade matters. 

The SAGIT also complements the work 
of a 39-member International Trade Advi-
sory Committee (ITAC) set up earlier this 

L. Li LI V Va 11 %Jill Cal.1voo socla Icau. 

The selection — of 278 business exe-
cutives from across Canada — was 

Equipment; Automotive and Aerospace; 
Textiles,  Footwear and Leather; Apparel 
and Fur; Consumer and Household Prod-
ucts; Communications, Computer Equip-
ment and Services; Financial Services; 
General Services; Arts and Cultural 
Industries. 

Copies of the SAGIT membership list 
may be obtained from External Affairs' 
Info Export. Call toll-free 1-800-267-8376. 
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Take a bite at billion dollar N.Y. market 
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Where you have millions of people 
earning billions of dollars, and where 
proximity and image play important roles, 
you have a market whose potential is truly 
awesome. 

For Canadian exporters, that potential 
market is the New York City area, including 
Connecticut and parts of New Jersey, 
whose comIDined population exceeds that 
of all of Canada. 

New York State itself "is the hub of busi-
ness and industry in the United States," 
says the latest export  guide published by 
the Department of External Affairs' U.S. 

New EDC policies 
protect suppliers 

Canadian subsuppliers involved in trans-
actions supported by the Export Develop-
ment Corp. can now be protected against 
commercial and political risks under two 
new policies introduced recently by the 
corporation. 

Last year, says the crown agency, more 
than 1,000 Canadian companies performed 
subcontracts worth $770-million on EDC-
supported transactions. 

The new policies, Specific Transaction 
Subsupplier Insurance policies — Foreign 
Risks/Domestic Risks, cover the subsup-
plier for up to 90 per cent of his loss. 

According to the EDC, under the terms 
of a conditional contract between an 
exporter and a subsupplier, the subsupplier 
does not receive payment from the exporter 

Tum to page 6 — EDC 

Nepal gives nod to 
Overcoming intense international com-

petition, a Canadian-led consortium has 
landed a major contract to complete  the 

For Pete's sake 
Canada ranks second In the world, after the 

Soviet Union, In peat resources and sells the 
-product to several countries, Including the 
United States, which is the largest Importer. 
Statistics also show that Israel, Saudi Arabia 
and Egypt have been Importing Canadian 
peat moss since 1980 In quantities ranging 
from 1,500 to 5,000 metric tons per year. By 
contrast, annual U.S. Imports have been con-
sistent at between 300,000 and 360,000 metric 
tons. The product sells for approximately 
$195 per metric ton. 

Trade and Investment Development 
Bureau. 

-ii—eléheart—ot\.the largest, mos 
(affluent'  market in the w'o,rld both 

Cs
onsumeiand industrial gocearepre 
ents the largest market in close'p ximjty 

,to the majority of potential Canadian 
xporters." _ , 

"In4act,  say trade officials, the  market  is 
so vastills virtually impossible tci,41st all 
the producik and services thatwould find 
acceptance. EttiO,here—aie-ireas'eparti-
cular relevance to -Oanadian exporters. 

"The main criteria, as always," advises 

Canadian know-how 
$14-million feasibility study for the multi-
billion dollar, 3600 MW Karnali (Chisapani) 
Multipurpose project in Nepal. 

The contract was signed recently with 
the Ministry of Water Resources, of Nepal 

and Himalayan Power Consultants, a con-
sortium of international consulting engi-
neering firms led by Acres International 
Ltd. Toronto. 

In addition to Acres, the consortium 
includes SNC Inc. and The Shawinigan 
Engineering Company of Montreal, and 
Ebasco Overseas Corp. of New York. 
These four firms have been responsible for 
engineering more than 260 large hydro 

Tum to page 6— Our 

the guide, "are quality, competitive pricing, 
delivery and after sales service, if 
applicable." 

And, according to the guide, Canada's 
image also helps. 

Canadian suppliers can take advantage 
of the fact that U.S. firms often do not 
regard Canada as 'foreign' and, as such, 
Canadian merchandise is bought and in-
voiced through domestic purchasing 
departments. These personal and corpor-
ate connections, coupled with proximity to 
the market, can also help Canadian firms 
attain competitive transportation costs and 

Turn to page 6 — Quality 

1 



INFO U=TLINE (toll-free service) 1-800-267-8376 

Some sales prospects from around the world 
Egypt — A public tender for the supply of 
46,000 tons of different varieties of seed 
potatoes for 1986-87 plantation has been 
announced by the Seed Potatoes Purchase 
Committee of Egypt's Ministry of Agricul-
ture. Closing date for receipt of offers is 
Sept. 11. Specifications and conditions 
booklet cost 400 Egyptian pounds. Com-
plete details available from Canadian Em-
bassy, Cairo. Telex: (Destination code 91) 
92677. Answerback: (CANCAR UN). 

Egypt— Company here has issued an inter-
national tender (no. 241H166 TIC) for the 
supply of one line for the production of 
spirally-wound paper tubes. System must 
be able to produce 60-70 tubes per minute. 
Tender documents cost 100 Egyptian 
pounds. Offers should be submitted, by 
Sept. 22, in two envelopes, one including a 
$20,000 (U.S.) bid bond. Companies inter-
ested in details should contact the Canadian 
Embassy, Cairo. Telex: (Destination code 
91) 92677. Answerback: (CANCAR UN). 

Greece — A tender has been issued by a 
Greek television company for transmitting 
and receiving electronic tubes that comply 
with those manufactured by Eimac, Varian, 
Alto-Vuoto, RCA, Mo Valve, Marconi, 
Philips, Valvo, Siemens, Telefunken, Thom-
son, W. Electric and Sony. Closing date for 
receipt of bids is Sept. 30. Post can forward 
tender documents, at cost of $45-$50, to 
interested Canadian companies. Contact 
the Canadian Embassy. Athens. Telex: 
(Destination code 601) 215584. Answer-
back: (215584 DOM GR). 

Greece — Closing date for receipt of 
tenders for the supply of radio equipment to 
the Hellenic Telecommunications Organi-
zation has been extended to Sept. 26, 
reports the post, which can send complete 
tender documents, at cost of $55-$60, to 
interested Canadian bidders. Contact the 
Canadian Embassy, Athens. Telex: (Des-
tination code 601) 215584. Answerback: 
(215584 DOM GR). 

Greece — Post here can forward to 
interested Canadian companies, at cost of 
$55-$60 Cdn, complete tender documents 
for the supply of diamond industry equip-
ment to the Greek Ministry of Commerce. 
Required are 20 pieces, 101 mm diamond 
core bits; 10 pieces, 86 mm type T diamond 
core bits; and two diamond rotary core drills 
for shallow-depth holes. Closing date for 
receipt of tender is Sept. 11. Contact the 
Canadian Embassy, Athens. Telex: (Desti-
nation code 601) 215584. Answerback: 
(215584 DOM GR). 

Greece — A tender announced by The 
Hellenic Public Power Corp. is for the 
supply, in powder form,  01 166  metric tons of 
sodium hexametaphosphate anhydrous. 
Closing date is Sept. 23. Tender document 
costs and Embassy contact same as above. 

Greece — Four separate tenders have been 
announced by The Hellenic Civil Aviation 
Authority (HCAA). One tender, with a Sept. 
15 closing date, calls for 250 rolls of special 
recording paper for the recorders of HCAA's 
radio navigation aids. The second tender, 
closing date Sept. 18, calls for one logic 
analyzer and two bench-type portable digi-
tal multimeters, with special HV measuring 
probes. The third tender, closing date Sept. 
23, is for one modular and one UBF signal 
generator (0.4-1300 MHZ). And the fourth 
tender, with a closing date of Sept. 24, calls 
for one pulse generator from 10HZ to 1MHZ; 
and one 100MHZ universal counter with HF 
channel for CW and PO frequency measure-
ments up to 1300MHZ. Tender document 
costs and Embassy contact same as above. 

Hungary — A tender for an industrial export 
and restructuring project, financed by the 
World Bank, has been issued by the National 

Marketplace 
Bank of Hungary. Subprojects, aimed at 
reconstructing Hungary's vegetable oil in-
dustry, require the delivery of equipment 
and devices for six existing crushing plants 
for sunflower, rapeseed and soyabean 
seeds. Plant capacities vary from 150 to 350 
tons per day. Tender documents can be pur-
chased for a non-refundable payment of 
approximately $220 (U.S.). Contact directly, 
Mrs. Seprus, Komplex, Hungarian Trading 
Co., H-1807, V1, Nepkoztarsasag Utja 10, 
Budapest. Telex: 22-5959. Also advisable to 
contact S.B. Gyonyor, Canadian Embassy, 
Budapest. Telex: (Destination code 61) 
224588 (CDA H). 

Jordan — A variety of telecommunications 
equipment is being sought here by the 
Jordanian Telecommunications Corp. 
Among the items for which floating tenders 
are being issued are 3,000 push button 
telephone sets; 400 public box telephones; 
5,000 creosote telephone poles; and both 
buried and overhead cables. For more 
information, interested firms may contact 
the Canadian Embassy, Amman, Jordan. 
Telex: (Destination code 493) 23080. An-
swerback: (23080 CANAD JO). 

Poland — The post here has received tech-
nical documentation from Polimex-Cekop 
on two pulp and paper mill projects whose 
combined value totals $85-million (U.S.). 
The modernization of the pulp mill in 
Ostroleka will increase mill capacity from 
70,000 tons per year to 130,000 tons per 
year. The second project, at Myszkow, 
involves the general upgrading of a ground-
wood plant and wood preparation facility. 
Outside financing and countertrade could 

be required. For complete details contact 
the Canadian Embassy, Warsaw, Poland. 
Telex: (Destination code 63) 813424. 
Answerback: (813424 CAA PL). 

Sweden — If price competitive, Canadian 
companies have an oppo rtunity to supply 
the Swedish Telephone Authority with 
17,500 tons annually of various kinds of light 
paper for use in the printing of telephone 
catalogues, according to a tender issued by 
the authority (Televerket). Potential sup-
pliers may need a warehouse or local agent 
to act on their behalf. For complete details 
on this GATT procurement opportunity, 
contact the Canadian Embassy, Stockholm, 
Sweden. Telex: (Destination code 54) 10687. 
Answerback: (10687 DOMCAN S). 

Turkey — State Hydraulic Works here has 
announced a tender, financed by the Inter-
national Bank for Reconstruction and 
Development, for the supply of a variety of 
equipment. Required are 10 truck-mounted 
sprayers with contourmatic boom; 200 per-
sonnel carriers (4 x 4) with a minimum 
seating capacity of five people; 85 station 
wagons (4 x 4) with a minimum seating 
capacity of eight people; and 200 special 
pick-up crew cars (4 x4). Bid documents for 
the first item cost $50 (U.S.) Documents for 
the remaining items cost $200 (U.S.). Post 
can forward documents to interested Cana-
dian companies for later billing through 
External Affairs. Closing date for receipt of 
bids is Sept. 30. Contact the Canadian 
Embassy, Ankara, Turkey. Telex: (Destina-
tion code 607) 42369. Answerback: (42369 
DCAN TR). 

Turkey — An International Bank for Recon-
struction and Development tender for agri-
cultural consultancy services has been 
announced by the Turkish Ministry of Agri-
culture. Required are a management study 
of seed production and distribution activi-
ties; and an overall improvement of the 
country's agricultural sector. Interested 
firms must apply for prequalification — by 
Sept. 15 — documenting experience and 
describing personnel. Interested Canadian 
companies may send their application 
through the Canadian Embassy in Ankara. 
Telex as above. 

Turkey — Also under an International Bank 
for Reconstruction and Development credit, 
the Turkish Agricultural Supply Organiza-
tion has issued a tender for a large quantity 
of fe rt ilizer. Required are 240,000 metric 
tons of bagged calcium ammonium nitrate, 
26 per cent nitrogen, and 60,000 metric tons 
of bagged ammonium sulphate, 20.5 per 
cent nitrogen. At cost of $100 Cdn, post in 
Ankara can forward bid documents to inter-
ested Canadian companies for later billing 
through External Affairs. Contact Canadian 
Embassy. Same telex as above. 

Trade Opportunities 

• 



Atter-sales service 
Making sales, particularly of heavy 

equipment to Africa is one thing. Follow-
ing up with after-sales service and 
maintenance is another —and one that a 
Montreal. Que,  company has found to be 
lacking on the part of Canadian ex-
porters. That oversight following the 
original sale, says the company, could 
result in diminished trade with that 
continent To rectify the matter, SIMCAN 
(Société canadienne internationale de 
maintenance d'équipements Inc./Cana-
dian International Equipment Mainte-
nance Co.) has entered a joint venture 
with a Cameroon company that specia-
lizes in the maintenance of heavy equip-
ment, providing a local outlet for 
Canadian spare parts and after-sales 
service. Canadian firms interested in the 
services offered by SIMCAN may call 
Pierre Laferrière for more information. 
Tel: (514) 288-3933. 
GATT Hotline 

Persons interested in the latesenotifi-
cations of proposed foreign regulations 
issued through the secretariat of the 
General Agreement on Tariffs and Trade 
(GATT) now have a telephone hotline at 
their service. The recorded message, 
updated weekly, gives the products, 
country, closing date for comments, the 
TBT notification number, and informa-
tion on ordering. For information in 
English, call (613) 238-1501; for informa-
tion in French, call (613) 238-1450. 
Alberta CEA meeting 

Opportunities for Canadian exporters 
In the Canada-U.S. free trade talks, the 
importance of export trade to Alberta 
and Canada, and ways to successfully 
export to the People's Republic of China 
are among the subjects to be discussed 
at an up-coming meeting of the Canadian 
Export Association, Alberta Chapter. 
Scheduled for Oct. 9 at the Palliser Hotel 
In Calgary, the meeting features such 
speakers as CEA President Frank Petrie 
and U.S. Consul and Trade Commis-
sioner John S. Wood. Further details and 
registration information are available 
from Eve Mungin. Tel: (403) 268-3654. 

Trading News 

Trade Update 

Bookshelf  
What's new in export guidebooks 

Canada stands tall 
An influential Geneva-based private econo-

mic research group reports that out of 31 
nations, Canada is ranked sixth this year in its 
competitive standing on world markets. Two 
years ago. Canada was placed 11th in the 
ratings and was upgraded to seventh lut year. 

In its annual report. the European Manage-
ment FORM (EMF) praised Canada for -doing 
better than previously at exploiting its great 
potentiar but noted there were areas In need 
of improvement 

In this latest of seven annual surveys. 
Japan edged out the United States for first 
place. with Switzerland third. West Germany 
fourth and Denmark fifth. 

The EMF survey, base! on some 340 
criteria, compares the competitive and busi-
ness environments of OECD member states. 

The inexperienced shipper as well as the 
knowledgeable traffic manager will be well 
served when using a new directory now avail-
able from the Department of Regional Indus-
trial Expansion. 

The first edition Directory of Canadian 
Customs Brokers and Freight Forwarders. 
which will be updated regularly, also informs 
shippers of the capabilities of the Canadian 
freight forwarding industry which maintains a 
worldwide network of offices and/or agents 
who can arrange to deliver customers' goods 
anywhere in the world. 

Some of the 226 companies listed in the 
directory offer specialized services for cer-
tain world regions, handling different types of 
commodities, or moving goods efficiently by 
different modes of transportation. 

Other freight forwarding companies pro-
vide a complete range of services, including 
customs brokerage to faciliate door-to-door 
deliveries. 

The 172-page directory is divided into five 
parts: company profiles, Canadian offices, 
foreign offices/agents, services, and 
addresses. 

Copies of the directory are available from 
the DRIE Business Centre in Ottawa or from 
any of the DRIE regional offices in major 
cities across Canada. 

• 
More than 3.000 business-related courses. 

seminars and workshops offered by profes-
sional institutes, universities and colleges 
across Canada are detailed in the publication 
Short Courses and Seminars. Information on 
54 seminar categories includes subjects. 

New export avenues for Canadian business 
should open up in the "promising market" of 
Taiwan with the opening, in October, of a 
Canadian trade office in Taipei, say the 
office's founders, the Canadian Chamber of 
Commerce. 

The new Taipei office ,  say officials, is 
aimed directly at increasing Canada-Taiwan 
commercial ties, providing information and 
contacts, and organizing trade missions. 
What is more, no fees will bi3 charged for 
services. 

Though Canada broke diplomatic and offi-
cial relations with Taiwan in 1970, the fact, say 
businessmen, is that trade between the two 
countries continues. 

Last year, says the Canadian Export Asso-
ciation, two-way trade between Canada and 
Taiwan exceeded $1.7-billion, with Canada 
running a hefty deficit. 

The Association also notes that Taiwan's 
import requirements have increased "mark-
edly- since 1980, averaging an annual nominal 
growth rate of 8 per cent. 

The country's requirements, which "Cana-
dian firms are well-placed to service," says 
the Association, include agricultural and 
industrial raw materials, as well as transpor- 

titles, organizers, locations, dates and fees. 
Copies of the twice-yearly, $5-book are avail-
able from Development Publications Ltd., 
P.O. Box 84, Station A, Willowdale, Ont. 
M2N 5S7. Tel: (416) 636-2230. 

• 
Canadian companies wishing to increase 

their exports through the use of trading 
houses should find the Directory of Accre-
dited Trading Houses a useful tool. In addition 
to defining a trading house and the numerous 
export functions it performs, the 55-page 
spiral-bound directory lists some 41 accre-
dited trading houses in Canada. Included are 
the names, addresses, contacts, their sectors 
of interest and the countries to which they 
export. Published separately in English and 
French, copies are available from the Council 
of Canadian Trading Houses, 99 Bank St., 
Suite 250, Ottawa K1P 6B9. Tel: (613) 
238-8888; or by calling Info Export. 

• 
Companies seeking export markets, pri-

marily in South America and the Caribbean, 
may find the International Export Oppor-
tunities Bulletin a convenient starting point. 
The bi-weekly, trilingual (English, French, 
Spanish) publication contains an average 200 
export opportunities in each issue. Informa-
tion includes description of product being 
sought, company name and address, main 
contact, telephone and telex numbers. Annual 
subscription fee is $118. For more infor-
mation, contact Len J. Gerb, President, Artra 
Translations Inc., 2025 Sheppard Ave. East, 
Suite 1101, Willowdale, Ont. M2J 1V7. Tel: 
(416) 492-0673. 

tation and telecommunications products, and 
high technology goods and services. 

Last year, reports indicate, Canadian 
exports to Taiwan, worth $430-million, in-
cluded wheat, hides, copper, coal and wood 
pulp as major components, while imports 
from Taiwan were heavy in textiles, clothing, 
footwear, electronics,  communications and 
computer products. 

The director of the new trade office in 
Taipei is Robert Kelly, former chairman of 
Interimco Inc., an Ottawa-based trading and 
consulting firm. 

Our man in Korea 
An Increase in the exchange of technology 

and know-how through licensing agreements 
and joint ventures Is expected to result from 
the appointment, by the Ontario government, 
of Ray McCague as the province's trade 
representative In Seoul, Korea. It Is also 
hoped the move will "redress" the trade 
deficit with Korea, said provincial trade minis-
ter Hugh O'Neil. An official of the Ontario 
Ministry of Industry, Trade and Technology, 
McCague will assume his Korea duties this 
month. 

Taiwan trade office opens doors 



Sold In good company— Hat-wearing Sanden Machine Ltd. President A.L van der Sanden, 
discusses the sale of his Cambridge. Ont. company's variable size web offset press at 
DRUPA'86. From left: D.S. McPhail, Canadian Ambassador to Bonn; R. Showman, Minister-
Counsellor in Bonn; and J.A. Elliot, Consul General in Duesseldorf. 

Canadian companies wrap up millions 
at paper and printing machinery show 
Duesseldorf — Canada's top showing at 	ness forms printing presses and compu- 
DRUPA 86 in May, is well wo rth printing. 	terized paper guillotines to slitters, rewinders 

That's when seven Canadian companies 	and folders—received international recognition 
participated in the International Trade Fair 	as the seven Canadian participants fielded a 
for Paper and Printing, held every fouryears 	record 1,400 serious inquiries, appointing 
in this West German city. 	 19 agents, with another 32 pending. 

And on the basis of their impressive sales 	With sales made to countries in every 
figures — $4 million on site and well over 	corner of the world, all Canadian exhibitors 
$14 million projected for the next 12 months 	— including several first-time participants 

— the Canadian exhibitors were more than 	— confirmed the importance of DRUPA as 
pleased with their participation at the show, 	"a must to be there to do international 

some declaring it "the best international 	business". 
exhibition" they had ever attended. 	 More than 70 per cent of Canada's total 

Billed as the largest trade fair of its kind in 	printing machinery production is exported 

the world and the most important for the 	each year, with an average annual growth in 

printing and paper machinery manufactur- 	the value of exports exceeding ten per cent. 

ing industry, DRUPA attracted 1,500 exhi- 	For more information on similar shows in 

bitors from 33 countries and close to 	Europe, contact Helmut Schroeter at Exter- 

350,000 visitors from 154 countries. 	 nal Affairs' Marketing Promotion Europe 

Canadian printing equipment at the show 	Division (RCTF), Tel: (613) 996-5554; or call 

— from label machinery, continuous busi- 	Info Export. 

Sales set for Seattle marine show 

How $weet a bite 
New York — Participants and organizers 
alike have unanimously declared Canada's 
second participation in a rapidly growing 
U.S. food show an "outstanding success". 

Held earlier this year in the Big Apple, the 
New York Metro Food Service Show attrac-
ted close to 10,000 buyers eager to sample 
food displays, including Canadian products. 

And based on preliminary figures, the six 
Canadian participants — displaying prod-
ucts ranging from beer and ale to seafood, 
paté and potatoes — expected sales to top 
the half million dollar mark. 

The show also gave the Canadian com-
panies good sales leads and, most impor-
tantly, a good chance to make inroads into 
the huge New York, New Jersey and Con-
necticut food service market. 

According to trade officials, this tri-state 
area alone has been estimated to be worth 
in excess of $13 billion annually, offering 
great sales potential to Canadian suppliers. 

For more information on similar shows or 
trade oppo rtunities in the U.S., contact 
External Affairs' United States Marketing 
Division (UTM), Tel: (613) 993-5911; Richard 
Campanale, Consulate General in New 
York, Tel: (212) 586-2400, Telex: 00126242 
(DOMCAN NYK); or call Info Export. 

Trade Fairs 

Seattle — Want to get a head start on your 

1987 marine sales to the U.S.? 
Then here's your chance to set sail to the 

Pacific No rthwest, this fall. 
That's when External Affairs will organize 

the first all-Canadian Marine Aftermarket 
Trade Show (MARINE AFTERMARKET 87) 
slated for Shilshole Bay Marina in Seattle, 
Wash., Nov. 4-5. 

Also billed as the first all-aftermarket show 

In the Pacific Northwest — known as "the 

boating capital of the world" — the event will 
feature products ranging from sail and power 

to fresh and -salt-water, recreational and 

commercial. 

Materials and equipment to be displayed 
include marine electronics, instrumentation, 
engines, power trains, accessories, service 
parts and protective treatment. 

Although primarily a table-top show, spe-

cial arrangements can be made for a limited 

amount of dock space for in-water demon-

strations and static displays. 

For more information on the show or 
details on how to pa rt icipate, contact immedi-

ately — space is limited — your local DRIE 
office, or Albert Shott, Canadian Consulate 

General, 412 Plaza 600, Seattle, Washington 

98101-1286. Tel: (206) 443-1777. Telex: 328762. 

Drive on to build sales 
Bridgetown — Want to build on your sales 
drive in the Caribbean? 

Then consider participating this winter, in 
an all-Canadian solo Building Products Auto-
motive Parts/Accessories, and Hardware 
Show slated for Barbados' capital city. 

On the automotive side, the March 24-26 
show in the Dover Convention Centre will 
feature parts and accessories suitable for 
Japanese and South Korean models which 
make up some 80 per cent of the Islands' 
automobiles. 

And according to trade officials, there are 
many other potentially lucrative market 
opportunities for Canadian manufacturers in 
Barbados and the adjoining islands. 

Opportunities include a number of large 
hotel renovations as well as new schools and 
housing projects being planned, all requiring 
building products and related hardware. 

The Barbados shopping list also features 
hotel furnishings ranging from linen to bar 
and kitchen accessories as well as furniture. 

Show organizers expect to attract a wide 
audience of local agents, distributors, deci-
sion makers and end users not only from 
Barbados but also from other primary mar-
kets in the Caribbean such as Antigua, 
Granada, St. Lucia, St. Maarten, St. Kitts and 
St. Vincent. 

This should allow the more than 25 Cana-
dian manufacturers expected to participate in 
the show to make as many contacts as 
possible. 

For more information on the show or 
details on how to participate, contact Eveline 
Kelso at External Affairs' South America 
Trade ' Development Division (LSTF), Tel: 
(613) 996-5359; or call Info Export. 



Communications 
bolster Canada 
Korea trade ties 

It can safely be said that, as a result of a 
trade mission earlier this summer, South 
Korea now is more familiar with — and 
obviously appreciates — Canada's capa-
bilities in the fields of data communica-
tions and electronic instrumentation. 

There is also a strong indication that 
South Korea holds the potential of 
becoming an increasingly important mar-
ket for this sort of Canadian technology 
and know-how. (In fact, a mutual compati-
bility in these fields could lead to in-
creased trade between the two countries). 

Last year, overall trade between Canada 
and Korea totalled $2.4-billion. This year, 
according to trade officials, that figure is 
expected to increase by 10 per cent. 

As well, statistics indicate that, since 
1975, Canadian trade with Korea has 
multiplied in value by a factor of ten. This 
"extraordinary expansion in commercial 
exchange," say trade officers, has made 
the Canada-Korea trade relationship one 
of the most dynamic in Canada's ties with 
Pacific Rim countries. 

In the latest Canadian Data Communi-
cations and Instrumentation Mission to 
Seoul, some of the 11 Canadian parti-
cipants chalked up on-site sales of 
$225,000. What is more, over the next 12 
to 18 months, they anticipate follow-up 
sales in excess of $5-million. 

The outgrowth of a similar Korean 
buyers mission to Canada late last year, 
this mission to Seoul, say its External 
Affairs organizers, was designed to 
develop existing sales leads to the point 
of establishing or identifying local repre-
sentation and to further the sales process 
on previously pin-pointed opportunities. 

According to participants and orga-
nizers, the mission more than met its 
objectives. In addition to the on-site and 
projected sales as well as the appoint-
ment of three new agents, the Canadian 
data communications and security com-
panies learned of some of the gaps in this 
Korean market that could be filled in the 
future, hopefully by Canadian companies. 

. For more information on opportunities 
for Canadian data communications and 
electronic instrumentation firms in South 
Korea, contact John Smirle of External 
Affairs' Technology Development Divi-
sion (TTT). Tel: (613) 996-1908. 

For information on Canada-South 
Korea trade fairs and missions, contact 
Dan Mrkich of External's Asia and Pacific 
Trade Fairs and Missions Office (PPTF). 
Tel: (613) 995-8649; or call Info Export. 

Trade Fairs/Missions 

Turkey — Canadian defence equipment 
manufacturers interested in breaking into the 
newly-created Turkish defence market should 
consider pa rt icipating in three upcoming 
trade shows in that country. 

The Middle East 
Defence Equipment  Expo-
sition  (MEDEX) is slated 
for Nov. 26-30 in Istanbul 
this year. A similar fair will 
be held in Izmir, March 27- 
April 4, 1987. 

Largest of the three, the 
April 27-May 1, 1987, Inter-
national Defence Equipments and Avionics 
Exhibition (IDEA 87), in Turkey's capital city, 
Ankara, is expected to attract the largest 
number of exhibitors and defence decision 
makers. 

Exhibits to be featured at the show will . 
cover defence equipment, systems and tech-
nology for Air, Army and Navy. 

Air defence systems will include avionics, 
computers, ground support equipment, laser 
technology, power plants, radar reconnais-
sance, training equipment and simulators 
and weapons systems. 

Land equipment on display will range from 
battlefield support and combat vehicles to 

Birmingham — Canada, a world leader in 
communications and telecommunications, 
came away a big winner from one of the top 
shows in the field. 

Held earlier in the year in this U.K. city, 
COMMUNICATIONS 86, according to pre-
liminary reports, attracted over 400 exhibitors 
from 27 countries — including 10 Canadian 
companies — and in excess of 32,000 visitors 
during the 4-day show. 

All 10 Canadian participants — another five 
Canadian companies exhibited on their own 
— declared the show a resounding success, 
with sales expected over the next year to 
reach the $10 million mark — this figure could 
climb much higher. 

In addition, the Canadian participants 
reported an impressively high level of interest 
and serious inquiries in their products and 
expertise from  •countries throughout the 
world, including the U.K., France, Germany, 
Sweden, the U.S.S.R., India, the U.S. and 
Australia. 

As a further indication of their success, 
most Canadian companies expected to 
appoint agents and distributors for both the 
U.K. and offshore markets. 

Specialists from External Affairs and the 
Department of Communications were also on 
hand to give videotex and video presenta-
tions on Canada's expertise in communica-
tions and answering numerous questions. 

Canadian products and services on display 
at the show included telecommunciations 
consulting services, engineering, installation, 
project management and training services, 
state-of-the-art telex and data exchanges.  

communications, detection equipment, logis- 
tic equipment and ground weapons systems. 

As for Sea components, they will include 
mine warfare, naval aviation and electiJonics, 
naval logistics, vessels, weapons systems, 
navigation aids, propulsion systems, ship-
board equipment and subsurface technology. 

Visitors expected to attend the show range 
from military attachés and purchasers to 
engineers and scientists from Turkey and the 
Middle East, South Asia and North and 
Middle Africa. 

Turkey is considered of strategic impor-
tance based on its geographical location and 
as a trade and transit passage in the Middle 
East. 

In addition, with the establishment of a 
Turkish defence industry fund providing 
financial support for the purchase and setting 
up of joint ventures in military equipment, 
that country could offer some good sales 
opportunities to Canadian defence manu-
facturers. 

For more information on the shows or 
details on how to participate, contact the 
Canadian Embassy in Turkey, Nenehatun 
Caddesi 75, Gaziosmanpasa, Ankara, Turkey. 
Cable: DOMCAN ANKARA. Telex: (Destina-
tion code 607) 42369 (A/B 42369 DCAN TR). 

Other Canadian products displayed ranged 
from frequency generators and audio anal-
yzers for telephone and broadcast lines to 
real-time video digitizer boards, remote moni-
toring and control systems, acoustical testing, 
mobile data systems, high performance com-
puter systems, telecommunications manage-
ment systems and supervisory control and 
data acquisition equipment. 

In fact, so successful was this country's 
participation in the event that trade officials 
are already setting their eyes on the next 
show slated for May 1988 in Birmingham. 

. For more information on similar shows or 
trade oppo rtunities in Europe, contact Liliana 
Sarda at External Affairs' Marketing Promo-
tion Europe Division (RCTF), Tel: (613) 
996-5554; Tony Chernushenko. Technology 
Development Division (TTT), Tel: 996-1930; 
or call Info Export. 

Bill Hayes (centre)and Norman Wilson (right) 
of Canadian Marconi Co., Data Comm Divi-
sion, Kanata, Ont., discuss their product with 
prospective purchasers at top U.K. show, 
COMMUNICATIONS 86. 

The best offence: a good defence 

Participants at top U.K. show 
earn Canada worldwide sales 
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Trade Update 

Trade Digest 
Teron a big hit in Paris 

The biggest investment ever by a 
Canadian company in Paris is being 
made by an Ottawa-based international 
development corporation. Teron Inter-
national will finance a $400-million real 
estate development being built in that 
city by the Dumez construction firm. The 
company has also signed a contract with 
the city of Versailles for a $70-million 
reconstruction and development project. 
As well, two other joint projects are 
under study, one in Guinea, the other in 
Greece. 

Our engineers do 
'dam' well abroad 
Continued from page 1 
electric plants around the world, with a total 
capacity of about 70,000 MW. 

Also involved in the study is Salzgitter Con-
sult of the Federal Republic of Germany. It 
will provide specialist services in irrigation 
and agricultural development. 

The study will cover both the major dam 
and hydroelectric power plant planned at 
Chisapani on Nepal's Karnali River, and 
potential developments upstream. The pro-
posed dam at Chisapani would rank with the 
world's highest and involve power generation 
in the 3500-4000 MW range. 

The Government of Canada has actively 
supported Nepal's water and energy sector 
since 1978. The three Canadian member 
firms of the Himalayan Power Consultants 
have provided advisory services to the Nepal 
Electricity Authority and the Water and 
Energy Commission of Nepal, under the Can-
adian International Development Agency-
f inanced Water and Energy Resources 
Development Project. 

Gavin Warnock, Executive Director of Hima-
layan Power Consultants said: "Our years in 
Nepal under the CIDA-financed contract 
have allowed us to establish our technical 
capabilities in the Nepal market. This was a 
critical factor in our success on the Chisapani 
contract." 

The Chisapani assignment will be com-
pleted in 1988 and involve 27 months of field 
investigations, planning and engineering to 
be undertaken in Kathmandu and at the 
project site in Western Nepal. 

A prime objective of the assignment will be 
the transfer of technology and the training of 
Nepalese engineers in the skills required for 
development of such major projects. 

The project is funded under International 
Development Association (World Bank) 
credit. CIDA also provided $800.000. 

Continued from page 1 

highly reliable delivery times. 
While all these factors are in Canada's 

favor, the guide cautions that "Canadian 
exporters should expend  full marketing 
efforts to establish acceptance of their 

`- products on the basis of design and quality." 

Some of the best opportunities for a 
number of Canadian exporters are in direct 
U.S. military procurements as well as subcontract-
ing to the U.S. defence industry. Here Canada 
has the added advantage of the Canada-
United States Defense Development and 
Defense Production Sharing Arrangements. 

Under these terms, Canadian-made de-
fence equipment can be imported into the 
United States duty-free and without the 
application of 'Buy America' restrictions. 
This, according to the guide, means that local 
buyers evaluate Canadian firms on the same 
price-quality-delivery formula applied to 
American suppliers. 

"While almost any product competitively 

Continued from page 1 

until the exporter has received payment from 
- the foreign buyer. 

Now the foreign risks policy protects the 
subsupplier if the foreign buyer is unable or 
unwilling to pay the exporter as a result of 
commercial or political developments. 

Such developments could include insol-
vency of the foreign buyer, the termination of 
the export contract, the cancellation or non-
renewal of import or export permits, and war, 
revolution or insurrection. 

As well, says EDC, an endorsement to the 
policy is available to cover the subsupplier 
should the buyer refuse payment because of 
failure of the exporter to perform. 

The domestic risks policy — where terms of 
a contract between an exporter and subsup-
plier are unconditional — protects the sub-
supplier if the exporter himself is unable or 
unwilling to pay the subsupplier as long as 
the subsupplier is not at fault. 

Risks covered under the domestic risks 
policy include insolvency, failure by the 
exporter to pay an instalment when due, and 

Linamar shows its knuckles 
A three-year, $6-million-a-year contract 

has been awarded to Linamar Machine Ltd. of 
Guelph, Ont. by Delco Moraine, a division of 
Detroit-based General Motors Corp. Under 
the contract, starting with the 1988 model 
year, Linamar will produce front and rear 
knuckles.  

marketed and priced can be sold in this area," 
the guide says opportunities are particularly 
attractive for a number of items. 

These include: electronics and telecom-
munications equipment, consumer goods, 
apparel, contract and residential furniture, 
fish and food products, health care products, 
transportation equipment, pleasure boats, 
sports and recreation equipment, machinery, 
art and handicrafts, and third country exports. 

Last year, cites the guide, Canadian 
exports to the New York area totalled almost 
$14-billion which represented 16.6 per cent 
of all Canadian exports to the United States. 
The most important exporting province was 
Ontario ($9-billion),  followed by Quebec ($3- 
billion) and the Prairie Provinces ($1-billion). 
The Atlantic Provinces exported $484-million 
and British Columbia $328-million. 

Copies of United States (New York): A 
Guide for Canadian Exporters, which also 
incudes customs, delivery and shipping tips 
as well as useful addresses, can be obtained 
by calling External Affairs' toll-free Info 
Export publications line 1-800-267-8488. 

termination of the subcontract by the exporter 
for reasons not attributable to the subsupplier. 

Canadian companies. interested in these 
new policies should contact the EDC regional 
office which serves their province or territory. 
Regional offices are located in Halifax, Mon-
treal, Ottawa, Toronto, London, Winnipeg, 
Calgary and Vancouver. 

EDC takes care of your export risks 
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• Les marchés 
étrangers of-
frent des pos-
sibilités de 
ventes à l'é-
chelle mondiale 	  

• Voici de nouveaux guides pour 
vous aider à mieux exporter 	 

• Un salon tout canadien vous 
attend dans les ries 	  

• La Turquie organise des salons 
de matériel de défense 	 

Marchés 
mondiaux 

DANS CE NUMÉRO: 

Les comités de 
Le ministre du Commerce extérieur, 

Mme Pat Carney, a annoncé la composi-
tion des 15 Groupes de consultations 
sectorielles sur le commerce extérieur 
(G.C.S.C.E.). 

MmeCarney a précisé que le processus 
de sélection des 278 membres s'est fait en 
consultation et en coopération étroite 
avec divers groupes et associations de 
commerce à l'échelle nationale, avec les 
provinces et avec les syndicats. 

Les 15 Groupes font partie d'une struc-
ture de comités consultatifs qui permettra 
au gouvernement et au secteur privé 
d'échanger directement conseils et infor-
mations sur les questions liées au com-
merce extérieur. Ces comités ont le 
mandat de défendre les enjeux sectoriels 
dans tous les dossiers commerciaux. 

Le travail des G.C.S.C.E. complète 
celui du Comité consultatif sur le com-
merce extérieur (C.C.C.E.) de 39 mem-
bres, mis sur pied plus tôt cette année par 
le prédécesseur de Mme Carney, M. James 

consultations 
Kelleher. Le C.C.C.E., présidé par M. Wal-
ter Light, s'occupe des grands dossiers 
nationaux touchant l'accès aux marchés 
internationaux et la commercialisation. 

Les quinze G.C.S.C.E., dont les prési-
dents ont été annoncés en mai dernier, 
représentent les secteurs suivants: pro-
duits agricoles, aliments et boissons; 
poisson et produits du poisson; minéraux 
et métaux; produits et services énergé-
tiques; produits chimiques et pétrochi-
miques; produits forestiers ; matériel 
industriel, maritime et ferroviaire; pro-
duction automobile et aérospatiale; tex-
tile, chaussure et cuir; vêtement et 
fourrure; biens de consommation et arti-
cles ménagers; matériel et services de 
communication et d'informatique; ser-
vices financiers; services généraux; 
industries artistiques et culturelles. 

On peut se procurer une liste des 
membres des G.C.S.C.E. auprès d'Info-
Export, en composant sans frais le 
1-800-267-8376. 

N.Y. offre un marché de plusieurs milliards 
Un marché qui compte des millions de 

gens dépensant des milliards de dollars, et 
où la proximité et l'image de marque jouent 
un rôle important, offre des possibilités 
énormes. 

Pour les exportateurs canadiens, ce 
marché de rêve existe: il s'agit de celui de 
la région de New York, comprenant le 
Connecticut et des parties du New Jersey, 
avec une population supérieure à celle de 
tout le Canada. 

Selon le plus récent d'une série de 
guides à l'exportation publiés par le minis- 

LaS.E.E.vaprotéger 
les sous-traitants 

Les sous-traitants canadiens qui parti-
cipent à des opérations appuyées par la 
Société pour l'expansion des exportations 
(S.E.E.) peuvent maintenant se protéger 
des risques commerciaux et politiques 
grâce à deux nouvelles polices d'assurance 
que vient de lancer la Société. 

La S.E.E. souligne que l'an dernier, plus 
de 1 000 entreprises canadiennes ont effec-
tué des travaux de sous-traitance d'une 
valeur de 770 millions de dollars dans le 
cadre de transactions appuyées par la 
S.E.E. 

Ces nouvelles polices d'assurance, 
l'Assurance-opération individuelle pour les 
sous-traitants (risques à l'étranger et 
risques au pays), couvrent jusqu'à 90 % 
des pertes éventuelles du sous-traitant. 

Comme le précise la S.E.E., un contrat 
conditionnel entre un exportateur et un 
sous-traitant stipule que l'exportateur ne 

(Voir page 6: Assurances.) 

Le Canada 'franchit' 
Malgré une vive concurrence interna-

tionale, un consortium canadien a réussi à 
décrocher l'important contrat de l'étude de 
faisabilité de 14 millions de dollars à l'égard 

Ventes à mousser 
Au deuxième rang mondial, après l'U.R.S.S., 

en ressources de mousse de sphaigne, le 
Canada en exporte vers plusieurs pays, 
notamment les É.-U., notre principal client 
qui en achète de 300 à 360 000 tonnes par an. 
Depuis 1980, Israël, l'Arabie saoudite et 
l'Égypte nous en achètent près de 1 500 à 
5 000 tonnes paran. La mousse de sphaigne 
se vend autour de 195 S la tonne.  

tère des Affaires extérieures, l'État de New 
York est le centre industriel et commercial 
dre--Ét -Unis, au cœur même du plus 
imposant et lus-^-riche marché dif  

tant pour les proicIfilte indus, 
que pour ceux de consommation. 11 s'a 
également du plus Vaste tri che ,  pue 

. 	. 
mite de la majorité ,  des exportateps 

- 
'ailleurs, selon nos délégués com,eer-

ciau , ce marché est si vaste qu'il est à peu 
près imridiàlble de dressee liste de 
tous les produeet seNites ent y 
être acceptés. 

le barrage au Népal 
du projet mixte, de plusieurs milliards, de 
barrage et de centrale hydro-électrique de 
Karnali (Chisapani), au Népal. 

Le ministère des Ressources hydrau-
liques du Népal a récemment signé ce 
contrat avec la Himalayan Power Consul-
tants, un consortium de sociétés inter-
nationales de génie-conseil dirigé par 
Acres International Ltd. de Toronto. 

Les partenaires de Acres sont le Groupe 
SNC et The Shawinigan Engineering Com-
pany, de Montréal, et la Ebasco Overseas 
Corp., de New York. 

Ces quatre entreprises ont à leur crédit 
les travaux d'ingénierie de plus de 260 cen- 

(Voir page 6: Le génie.) 

Mais là comme ailleurs, les principaux 
critères des acheteurs sont la qualité, des 
prix concurrentiels, le respect des délais 
de livraison et, le cas échéant, le service 
après-vente. 

Selon le guide, l'image que l'on se fait du 
Canada aux États-Unis peut aider nos 
exportateurs. 

Souvent, pour les entreprises améri-
caines, le Canada n'est pas un pays 
-étranger» et par conséquent, elles achè-
tent et paient la marchandise canadienne 
par leurs services d'achats au pays. La 

(Voir page 6: Les É.-U.) 
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Débouchés commerciaux 

CENTRE INFO-EXPORT (composez sans frais): 

ventes à l'échelle mondiale Possibilités de 
Égypte — Une entreprise locale recherche 
une ligne de production de tubes de papier 
spiralés, d'une capacité de 60 à 70 tubes 
par minute. Le cahier des charges coûte 
100 livres égyptiennes. Les soumissions 
doivent être présentées au plus tard le 
22 septembre, dans deux enveloppes dis-
tinctes, l'une contenant un cautionnement 
de soumission de 20 000 $ US. Communi-
quer avec l'ambassade du Canada au Caire. 
Telex: (code de destination 91) 92677, 
indicatif (CANCAR UN). 

Égypte — Le ministère égyptien de l'Agri-
culture recherche 46 000 tonnes de 
pommes de terre de semence de diverses 
variétés, en vue de la campagne agricole 
1986-1987. Les soumissions doivent être pré-
sentées avant le 11 septembre. Les détails 
de l'appel d'offres sont expliqués dans une 
brochure que l'on peut se procurer au coût 
de 400 livres égyptiennes. Communiquer 
avec l'ambassade du Canada au Caire (voir 
ci-dessus). 

Grèce — Une société grecque de télévision 
a lancé un appel d'offres à l'égard de tubes 
électroniques émetteurs et récepteurs aux 
caractéristiques conformes à ceux que 
fabriquent Eimac, Varian, Alto-Vuoto, RCA, 
Mo Valve, Marconi, Philips, Valvo, Siemens, 
Telefunken, Thomson et Sony. L'échéance 
pour les soumissions est le 30 septembre. 
L'ambassade peut transmettre les docu-
ments de l'appel d'offres aux sociétés cana-
diennes, à des frais de 45 à 50 $. Commu-
niquer avec l'ambassade du Canada à 
Athènes. Télex: (code de destination 601) 
215584, indicatif (215584 DOM GR). 

Grèce — La Hellenic Telecommunications 
Organization, qui avait lancé un appel 
d'offres en vue d'acquérir de l'équipement 
radiophonique, en a reporté l'échéance du 
27 mai au 26 septembre. Notre mission peut 
communiquer le cahier des charges, à un 
coût de 55 à 60 $. Communiquer avec 
l'ambassade du Canada à Athènes (voir 
ci-dessus). 

Grèce — Notre mission peut transmettre aux 
sociétés canadiennes intéressées, à des frais 
de 55 à 60 $ CDN, les documents complets 
d'un appel d'offres du ministère grec du 
Commerce. Il s'agit d'équipement industriel 
de forage, soit 20 couronnes de sondage de 
101 mm garnies de diamants, 10 couronnes 
de sondage de 86 mm garnies de diamant, 
de type T, et 2 couronnes de carottage 
garnies de diamant. Les soumissions doi-
vent être présentées avant le 11 septembre. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Athènes (voir ci-dessus). 

Grèce — La Hellenic Public Power Corp. a 
lancé un appel d'offres pour se procurer 
166 tonnes d'hexamétaphosphate de sodium 
anhydrique en poudre. L'échéance est le 
23 septembre. Pour les frais et l'adresse, voir 
Ci-dessus. 

Grèce —La Hellenic Civil Aviation Authority 
(H.C.A.A.) a lancé quatre appels d'offres. Le 
premier, qui arrive à échéance le 15 septem-
bre, vise 250 rouleaux de papier enregistreur 
spécial pour les enregistreuses des radio-
balises de la H.C.A.A. Le deuxième, pour le 
18 septembre, porte sur un analyseur de 
circuits logiques et deux multimètres numé-
riques portatifs d'atelier, avec des sondes 
spéciales pour mesurer la haute tension. Le 
troisième appel d'offres, arrivant à échéance 
le 23 septembre, vise un générateur modu-
laire et un générateur à hyperfréquences 
(de 0,4 à 1 300 MHz). Le dernier appel 
d'offres, pour le 24 septembre, vise l'acqui-
sition d'un générateur d'impulsions de 10 Hz 
à 1 MHz et d'un compteur universel de 
100 MHz avec un canal hautes fréquences 
pour mesurer les fréquences CW et PO jus-
qu'à 1 300 MHz. Pour les frais et l'adresse, 
voir ci-dessus. 

Marchés mondiaux 

Hongrie — La Banque nationale de Hongrie 
vient de lancer un appel d'offres à l'égard 
d'un projet d'exportation et de restructura-
tion industrielle financé par la Banque 
mondiale. Ce projet de restructuration de 
l'industrie hongroise de l'huile végétale 
comporte des sous-projets exigeant de 
l'équipement et du matériel pour six usines 
établies de broyage de graines de tournesol, 
de colza et de soja. La capacité des usines 
s'établit entre 150 et 350 tonnes par jour. Les 
documents de l'appel d'offres peuvent être 
achetés au coût d'environ 220 $ US, non 
remboursables. Communiquer directement 
avec Mme Seprus, Komplex, Hungarian 
Trading Co., H-1807, V1, Nepkoztarsasag 
Utja 10, Budapest. Télex: 22-5959. lI est 
également conseillé de communiquer avec 
B. Gyonor, de l'ambassade du Canada à 
Budapest. Télex: (code de destination 61) 
224588 (CDA H). 

Jordanie — La Jordanian Telecommunica-
tions Corp. désire se procurer, par appel 
d'offres flottant, de l'équipement de télé-
communication varié, notamment 3 000 ap-
pareils téléphoniques à clavier, 400 cabines 
téléphoniques, 5 000 poteaux de téléphone 
enduits de créosote et des câbles qui seront 
suspendus ou enfouis. Pour plus de détails, 
communiquer avec l'ambassade du Canada, 
Amman (Jordanie). Télex: (code de 
destination 493) 23080, indicatif (23080 
CANAD JO). 

Pologne — Notre mission a reçu de la 
Polimex-Cekop la documentation technique 
relative à deux projets d'usines de pâtes et 
papiers, d'une valeur globale de 85 millions 
de dollars U.S. La modernisation de l'usine 
de pâte d'Ostroleka portera sa capacité de 
70 000 à 130 000 tonnes par an. Le second 

projet, à Myszkow, vise la modernisation 
générale d'une usine de broyage et de 
préparation du bois. Ces projets pourraient 
exiger un financement extérieur et des 
transactions de contrepartie. Pour tous les 
détails, communiquer avec l'ambassade du 
Canada à Varsovie, Pologne. Télex: (code 
de destination 63) 813424, indicatif (813424 
CAA PL). 

Suède— La société suédoise des téléphones 
recherche 17 500 tonnes de divers types de 
papier léger, destiné à l'impression de cata-
logues téléphoniques, conformément à un 
appel d'offres lancé par la Televerket. Les 
fournisseurs éventuels pourraient avoir be-
soin d'un entrepôt ou d'un agent local. Pour 
plus de détails sur cet achat public régi par 
le GATT, communiquer avec l'ambassade 
du Canada à Stockholm (Suède). Télex: 
(code de destination 54) 10687, indicatif 
(10687 DOMCAN S). 

Turquie— Le State Hydraulic Works cherche 
10 arroseuses sur camion, avec grue Con-
tourmatic, 200 véhicules de transport du 
personnel avec au moins 5 places assises, 
85 voitures familiales avec au moins 8 places 
assises et 200 camionnettes spéciales. Les 
documents à l'égard des arroseuses peu-
vent être obtenus à un coût de 50 $ US et les 
documents pour les autres véhicules, à des 
frais de 200 $ US. Notre mission peut trans-
mettre ces documents aux sociétés cana-
diennes, qui seront facturées plus tard par 
l'entremise du ministère des Affaires exté-
rieures. Les soumissions doivent parvenir à 
cet organisme au plus tard le 30 septembre. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Ankara (Turquie). Télex: (code de destina-
tion 607) 42369, indicatif (42369 DCAN TR). 

Turquie — L'office turc des approvisionne-
ments agricoles cherche des soumissions 
pour une quantité importante d'engrais. Il 
s'agit de 240 000 tonnes métriques de nitrate 
d'ammonium de calcium en sac, avec une 
teneur en azote de 26 %, et de 60 000 tonnes 
métriques de sulfate d'ammonium en sac, 
avec une teneur en azote de 20,5 %. Notre 
mission à Ankara peut transmettre tous les 
documents de l'appel d'offres, à des frais de 
100 $ qui leur seront facturés par l'entremise 
du ministère des Affaires extérieures. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada, au 
télex ci-dessus. 

Turquie — Le ministère turc de l'Agriculture 
vient de lancer un appel d'offres pour 
obtenir une étude de gestion sur des 
activités de production et de distribution de 
semences et améliorer globablement le 
secteur agricole turc. Les sociétés cana-
diennes doivent d'abord établir leur admis-
sibilité, en présentant d'ici le 15 septembre 
de la documentation sur l'expérience de 
leur entreprise et de leur personnel. La 
demande peut être transmise par l'entre-
mise de l'ambassade du Canada à Ankara, 
au numéro de télex indiqué plus haut. 

I 



Nouvelles commerciales 

Service après-vente en Afrique 
Il n'est pas facile de vendre sur le 

marché africain, en particulier de l'équi-
pement lourd. Ceux qui y réussissent se 
rendent compte qu'assurer l'entretien et 
le service après-vente est encore plus 
difficile. Selon une société montréalaise. 
la  SIMCAN (Société canadienne interna-
tionale de maintenance d'équipements 
Inc.), négliger l'acheteur après la vente 
initiale peut nuire énormément aux per-
spectives futures d'exportation. Pour 
remédier à ce problème, la société mon-
tréalaise a fondé une entreprise con-
jointe avec un partenaire camerounais 
spécialisé dans l'entretien du matériel 
lourd, créant ainsi une source locale de 
pièces de rechange et de service après-
vente pour l'équipement canadien. Pour 
obtenir plus de détails sur les services de 
SIMCAN, téléphoner à M. Pierre Lafer-
rière. au  (514) 288-3933. 

Ligne directe GATT 
Si vous voulez connaître les plus 

récentes notifications sur les règlements 
étrangers proposés, émises par le secré-
tariat du GATT (Accord général sur les 
tarifs douaniers et le commerce), vous 
avez maintenant accès à une ligne télé-
phonique qui vous fournira ces rensei-
gnements. Le message enregistré, mis à 
jour chaque semaine, cite le produit, le 
pays, la date limite pour les observa-
tions, le numéro de notification TBT et 
indique la façon de commander. Pour le 
message en français, composer le (613) 
238-1450: en anglais, le (613) 238-1501. 

Réunion de l'ACE à Calgary 
La section Alberta de l'Association 

canadienne d'exportation (ACE) tiendra 
une réunion le 9 octobre au Palliser 
Hotel de Calgary. Les sujets de discus-
sion comprendront les debouchés se 
rapportant aux pourparlers sur le libre-
échange Canada-États-Unis, et comment 
réussir sur le marché chinois. Rensei-
gnements: Mme Eve Mungin au (403) 
268-3654. 

Le Canadaau 6e  rang 
Un influent groupe privé de recherche 

économique a classé dans son rapport annuel 
le Canada au sixième rang de 31 pays, sur le 
plan de la compétitivité internationale. 

Le Forum européen de management. de 
Genève, a souligné les progrès du Canada 
Weil y a deux ans et 7 ,  l'an dernier) dans une 
meilleure exploitation de son grand potentiel. 

Dans ce septième palmarès annuel, le 
Japon a déclassé les États-Unis en première 
place, avec la Suisse au troisième rang, suivie 
de l'Allemagne de l'Ouest et du Danemark en 
quatrième et cinquième place respectivement. 

L'étude du Forum, qui se fonde sur quelque 
340 critères, compare la situation commer-
ciale et concurrentielle des 22 pays membres 
de l'Organisation de coopération et de 
développement économiques et de 9 autres 
pays récemment industrialisés. 

L'exportateur novice tout comme le vétéran 
des problèmes d'expédition trouveront de 
précieux renseignements dans un nouveau 
répertoire que vient de publier le ministère de 
l'Expansion industrielle régionale. 

Le Répertoire des courtiers en douane et 
des transitaires canadiens, qui sera mis à jour 
régulièrement, informera également les expé-
ditéurs des possibilités qu'offre l'industrie 
canadienne du transport des marchandises 
(elle possède un réseau mondial de bureaux 
et d'agents en mesure de livrer les produits de 
leurs clients partout dans le monde). 

Sur les 226 entreprises répertoriées, plu-
sieurs offrent des services spécialisés dans 
certaines régions du monde, s'occupent de 
produits particuliers ou proposent divers 
modes de transport afin d'expédier efficace-
ment les produits. 

D'autres sociétés offrent un éventail com-
plet de services, y compris le courtage en 
douane pour faciliter la livraison directe de 
l'exportateur au client. 

Cette publication de 172 pages se divise en 
5 parties, soit le profil des sociétés, leurs 
bureaux canadiens, leurs bureaux et agents à 
l'étranger, leurs services, et les adresses. 

On peut obtenir un exemplaire du réper-
toire au Centre des entreprises du MEIR à 
Ottawa ou atout bureau régional du Ministère. 

• 
La publication Short courses and Seminars 

décrit dans le détail plus de 3 000 cours, 
colloques et ateliers de nature commerciale 
offerts par des instituts professionnels, uni-
versités et collèges au Canada. Les rensei-
gnements présentés dans les 54 catégories 
de colloques comprennent sujet, titres, nom 
des organisateurs, endroit, date et frais d'in-
scription. On peut se procurer ce guide (5 $), 

Le marché prometteur de Taiwan devrait 
présenter de nouveaux débouchés aux expor-
tateurs canadiens, avec l'ouverture, en octo-
bre, d'un bureau commercial à Taipeh. 

Ce bureau, parrainé par la Chambre de 
commerce du Canada, vise à accroître les 
liens commerciaux entre le Canada et Taiwan, 
à fournir des renseignements, et à organiser 
des missions commerciales. Mieux encore, 
ces services seront offerts gratuitement. 

Le Canada a rompu ses relations officielles 
et diplomatiques avec Taiwan en 1970, mais 
les gens d'affaires savent bien que les 
échanges commerciaux n'ont pas pris fin 
pour autant. 

Selon l'Association canadienne d'exporta-
tion, le commerce bilatéral entre le Canada et 
Taiwan a dépassé 1.7 milliard de dollars l'an 
dernier, avec un déficit imposant pour le 
Canada. 

Toutefois, l'Association souligne que la 
demande à l'importation de Taiwan a connu 
une hausse marquée depuis 1980, avec une 
croissance nominale annuelle de 8 %. 

Le pays a besoin de matières brutes agri- 

publié deux fois l'an, en communiquant avec 
la Development Publications Ltd., C.P. 84, 
Succ. A, Willowdale (Ont.) M2N 5S7. Tél.: 
(416) 636-2230. 

• 
Les sociétés canadiennes qui désirent avoir 

recours à une maison de commerce pour 
accroître leurs exportations trouveront une 
mine de renseignements dans le Répertoire 
des membres 1986, publié par le Conseil des 
maisons de commerce canadiennes. Ce ré- 
pertoire de 55 pages décrit 41 maisons de 
commerce canadiennes accréditées. On y 
trouve leur nom, adresse, les secteurs d'in- 
térêt et les pays vers lesquels ces maisons 
exportent. Publié en français et an anglais, on 
peut en obtenir un exemplaire en communi- 
quant avec le Conseil des maisons de com- 
merce canadiennes, 99, rue Bank, bureau 250, 
Ottawa K1P 6B9, tél.: (613) 238-8888; ou en- 
core en composant le numéro d'Info-Export. 

• 
Les entreprises à la recherche de dé-

bouchés à l'exportation, en particulier en 
Amérique du Sud et dans les Antilles, auraient 
intérêt à consulter l'International Export 
Opportunities Bulletin. Cette publication bi-
mensuelle trilingue (français, anglais et 
espagnol) présente à chaque numéro une 
moyenne de 200 possibilités à l'exportation. 
Les renseignements comprennent la descrip-
tion du produit recherché, le nom et l'adresse 
de la société, le nom de la personne respon-
sable et les numéros de téléphone et de télex. 
Abonnement annuel: 118 $. Pour de plus 
amples renseignements, communiquer avec 
M. Len J. Gerb, President, Artra Translations 
Inc., 2025 Sheppard Ave. East, Suite 1101, 
Willowdale, Ontario M2J 1V7. Tél.: (416) 
492-0673. 

coles et industrielles, de matériel de transport 
et de télécommunications et de produits et de 
services dans les secteurs de la technologie 
de pointe, tous des besoins que les entre-
prises canadiennes peuvent combler. 

L'an dernier, les exportations canadiennes 
à destination de Taiwan, d'une valeur de 
430 millions de dollars, comportaient prin-
cipalement du blé, des peaux, du cuivre, du 
charbon et de la pAte de bois. 

Le nouveau bureau commercial à Taipeh 
sera dirigé par M. Robert Kelly, ex-président 
d'Interimco Inc., une société de conseil et de 
commerce d'Ottawa. 

L'Ontario en Corée 
Le gouvernement de l'Ontario vient de 

nommer un délégué commercial, M. Ray 
McCague, à Séoul, en Corée, pour accroltre 
l'échange de technologie et de compétences 
au moyen d'entreprises conjointes et d'ac-
cords de licence. Le ministre ontarien du 
Commerce, M. Hugh O'Neil, espère que cette 
mesure contribuera à équilibrer les échanges, 
actuellement déficitaires pour l'Ontario. 

A lire  
Nouveaux guides à l'exportation 

Un bureau commercial à Taiwan 

gj 



Une autre de vendue! — Coiffé d'un chapeau, le président de la Sanden Machine Ltd., de 
Cambridge (Ont.), M. A.L. van der Sanden, montre la presse rotative offset à taille variable 
qu'il a vendue au salon DRUPA 86. De g.à.dr., l'ambassadeur du Canada à Bonn, M. D.S. 
McPhail; le ministre-conseiller à Bonn, M. R. Showman; et le consul général à Düsseldorf, 
M. J.A. Elliott. 

Le Canada fait bonne impression au 
plus important salon de l'imprimerie 

Düsseldorf — La performance canadienne 	rebobineuses, jusqu'aux presses en con- 
au salon DRUPA 86, en mai dernier, a fait 	tinue et de formulaires d'affaires et aux guil- 
bonne impression. 	 lotines à papier informatisées, a reçu une 

Sept entreprises canadiennes partici- 	consécration internationale alors que les 
paient au salon international du papier et de 	7 participants canadiens recevaient un nom- 
l'impression, tenu aux quatre ans dans cette 	bre record de 1 400 demandes de renseigne- 
métropole ouest-allemande. 	 ments sérieuses, nommaient 19 agents et 

Avec des ventes impressionnantes, soit 	négociaient avec 32 autres. 
4 millions de dollars sur place et des com- 	Avec des ventes aux quatre coins du 
mandes prévues de plus de 14 millions au 	monde, tous les exposants canadiens, y 
cours de la prochaine année, les exposants 	compris ceux qui étaient présents pour ta 
canadiens étaient plus que satisfaits de leur 	première fois, ont confirmé qu'il était essen- 
participation, certains allant jusqu'à dire 	tiel d'aller à DRUPA pour percer sur la scène 
qu'il s'agissait du meilleur salon interna- 	internationale. 
tional auquel ils aient participé. 	 Le Canada exporte plus de 70 % de sa 

Réputé le plus important salon au monde 	production d'équipement d'impression. 
pour le secteur de l'imprimerie et de la 	Pour de plus amples renseignements sur 
fabrication du papier, DRUPA a attiré cette 	des salons similaires en Europe, commu- 
année 1 500 exposants de 33 pays et près de . niquer avec M. Helmut Schroeter, Direction 
350 000 visiteurs provenant de 154 pays, 	de la promotion commerciale en Europe 

L'équipement canadien d'impression 	(RCTF), ministère des Affaires extérieures, 
présenté au salon, allant du matériel pour la 	au (613) 996-5554; ou composer le numéro 
fabrication d'étiquettes et découpeuses- 	du centre Info-Export. 

Foires commerciales 

Des ventes dans les voiles aux É.-U. 
Seattle — Si le marché nautique américain 
vous intéresse, levez l'ancre vers le nord-
ouest du Pacifique cet automne en vue de la 
saison 1987. 

Le ministère des Affaires extérieures orga-
nise en effet le premier salon entièrement 
canadien des produits nautiques d'après-
vente, le MARINE AFTERMARKET 87, qui 
aura lieu les 4 et 5 novembre prochains à la 
Shilshole Bay Marina de Seattle (Washington). 

Seattle a été surnommée la capitale nau-
tique du monde. Ce salon de l'après-vente 
sera égalemeni le premier jamais présenté 
dans cette ville. 

Il y aura des produits pour les embarca-
tions à voile -et à moteur, en mer et en eau 
douce, de plaisance ou commerciales, notam- 

ment du matériel électronique marin, des 
instruments, des moteurs, des générateurs, 
des accessoires, des pièces et des traite-
ments protecteurs. 

La plupart des produits seront exposés à 
l'intérieur, mais il sera possible d'obtenir 
quelques espaces sur le quai pour y effectuer 
des démonstrations sur l'eau et exposer des 
produits. 

Pour plus de détails sur le salon ou la façon 
d'y participer, communiquer sans délai (les 
places sont limitées) avec le bureau local du 
MEIR ou avec M. Albert Shott, au consulat 
général du Canada, 412 Plaza 600, Seattle, 
Washington 98101-1286. Tél.: (206) 443-1777. 
Télex: 328762. 

Les Îles vous attendent 
Bridgetown — Aimeriez-vous faire démarrer 
vos ventes dans les Antilles? 

L'occasion vous en sera offerte cet hiver, 
lors d'un salon entièrement canadien des 
produits de l'automobile, de construction et 
de quincaillerie, qui aura lieu du 24 au 26 mars 
dans la capitale des Barbades. 

Le volet automobile du salon, présenté au 
Dover Convention Centre de Bridgetown, 
sera axé sur les pièces et accessoires pour 
modèles japonais et sud-coréens, qui occu-
pent quelque 80 % du marché local. 

Les débouchés éventuels comprennent plu-
sieurs projets importants de rénovation 
hôtelière et de construction résidentielle et 
d'école, qui exigeront des matériaux de con-
struction et de la quincaillerie. 

Les Barbades achètent également des four-
nitures hôtelières, notamment du linge de 
maison, des accessoirs de bar et de cuisine et 
de l'ameublement. 

Les organisateurs du salon s'attendent à un 
large public d'agents locaux, de distributeurs, 
de décideurs et d'acheteurs, non seulement 
des Barbades, mais également d'autres impor-
tants marchés antillais comme Antigua, la 
Grenade, Ste-Lucie, St-Martin, St. Kitts et 
St. Vincent. 

Pour de plus amples renseignements sur le 
salon ou la façon d'y participer, communi-
quer avec Mme Eveline Kelso, Direction de 
l'expansion du commerce en Amérique du 
Sud (LSTF), ministère des Affaires extérieures, 
au (613) 996-5359; ou composer le numéro 
d'Info-Export. 

Suoces% appétissants 
New York — Le Canada n'en était qu'à sa 
deuxième participation au New York Metro 
Food Show, mais les exposants comme les 
organisateurs s'entendent pour dire que 
cette présence a remporté un succès excep-
tionnel. 

Ce salon tenu dans la métropole améri-
caine connaît une croissance rapide, attirant 
plus tôt cette année près de 10 000 visiteurs. 

D'après leurs rapports préliminaires, les 
six participants canadiens prévoient des 
ventes de plus d'un demi-million de dollars. 

Cet événement a également donné aux 
entreprises canadiennes l'occasion de 
trouver des débouchés prometteurs et, plus 
important encore, dé se faire connaître 
sur l'énorme marché des services alimen-
taires de New York, du New Jersey et du 
Connecticut. 

Selon nos délégués commerciaux, ces 
trois États représentent à eux seuls un 
marché annuel de 13 milliards de dollars, ce 
qui offre d'immenses possibilités aux four-
nisseurs canadiens. 

Pour de plus amples renseignements sur 
des salons similaires ou sur les débouchés 
aux É.-U., communiquer avec la Direction 
de la commercialisation aux États-Unis 
(UTM), ministère des Affaires extérieures, 
au (613) 993-5911; ou avec M. Richard Cam-
panale, consulat général du Canada à New 
York, au (212) 589-2400, télex: 00126242 
(DOMCAN NYK); ou encore composer le 
numéro d'Info-Export. 



Ça communique 
entre le Canada 
et la Corée du Sud 

Suite à une mission commerciale en 
Corée du Sud au début de l'été, ce pays 
connaît et apprécie maintenmant mieux les 
compétences canadiennes dans les sec-
teurs de la communication des données et 
des instruments électroniques. 

Tour semble en effet indiquer que la 
Corée est en voie de devenir un marché de 
plus en plus important pour ce genre de 
technologie et de compétences canadien-
nes, des liens plus étroits ne pouvant que 
stimuler ces possibilités. 

L'an dernier, les échanges entre le Canada 
et la Corée ont atteint un total de 2,4 mil-
liards de dollars, et l'on s'attend à une 
hausse de l'ordre de 10 % cette année. 

Les statistiques révèlent par ailleurs que 
depuis 1975, les échanges entre le Canada 
et la Corée ont décuplé en valeur. Selon nos 
délégués, cette expansion extraordinaire 
fait de nos relations bilatérales l'un des liens 
les plus dynamiques entre le Canada et les 
pays en bordure du Pacifique. 

Lors de la récente mission commerciale 
canadienne à Séoul, axée sur les instru-
ments et la communication des données, 
certains des 11 participants canadiens ont 
réalisé des ventes sur place de 225 000 $ et, 
qui plus est, ils prévoient recevoir au cours 
des 12 à 18 prochains mois des commandes 1  
de plus de 5 millions. 

Selon les organisateurs de cette mission 
au ministère des Affaires extérieures, cette 
visite, motivée par le succès de missions 
précédentes, avait comme objectif d'ex-
plorer le potentiel d'une clientèle existante 
en vue de déterminer l'opportunité de 
trouver des représentants locaux et de 
stimuler les possibilités de ventes déjà 
identifiées. 

D'après les organisateurs et les partici-
pants, la mission a atteint et même dépassé 
ses objectifs. En plus des ventes réalisées 
sur place et prévues pour les prochains 
mois, et de la nomination de trois agents, les 
entreprises canadiennes ont pu constater 
l'existence d'ouvertures sur le marché 
coréen qui pourraient éventuellement être 
mises à profit, on l'espère, par des sociétés 
canadiennes. 

Pour de plus amples renseignements sur 
les débouchés coréens pour les entreprises 
canadiennes d'instruments électroniques et 
de communication des données, commu-
niquer avec M. John Smirle, Direction du 
développement de la technologie (TTT), 
ministère des Affaires extérieures, au (613) 
996-1908. 

Pour des renseignements sur les missions 
et foires commerciales canado-coréennes, 
téléphoner à M. Dan Mrkich, Direction de 
l'expansion du commerce dans le Pacifique 
(PPTF), au (613) 995-8649; ou appeler le 
centre Info-Export. 

Foires et missions commerciales 

Salons de défense turcs désarmants 
Turquie — Les fabricants canadiens de maté-
riel de défense qui songent à percer sur le 
marché turc de la défense récemment ouvert 
devraient envisager sérieusement de parti-
ciper à trois salons commerciaux qui auront 
lieu bientôt dans ce pays. ID  

MEDEX, l'exposition du a 
matériel de défense du 
Moyen-Orient, est prévu à 
lstanboul du 26 au 30 no-
vembre. Une exposition 
similaire sera tenue à 
Izmir du 27 mars au 4 avril 
1987. 

Le plus important de ces 
trois événements, IDEA 87, le salon inter-
national de l'avionique et du matériel de 
défense, aura lieu à Ankara, la capitale 
turque, du 27 avril au ler mai 1987. C'est là que 
l'on attend le plus grand nombre d'exposants 
et de décideurs du secteur de la défense. 

Le salon mettra en vedette de la tech-
nologie, des systèmes et du matériel de 
défense pour les forces terrestres, aériennes 
et navales. 

Les systèmes de défense aérienne com-
prendront l'avionique, les ordinateurs, le 
matériel au sol, la technologie du laser, les 
groupes propulseurs, la reconnaissance 
radar, le matériel et les simulateurs de forma- 

Un salon de 
Birmingham — Le Canada, un leader mondial 
en communications et en télécommunica-
tions, a été à la hauteur de sa réputation à 
l'un des grands salons du secteur, tenu plus 
tôt cette année dans cette grande métropole 
britannique. 

Les rapports préliminaires indiquent que 
COMMUNICATIONS 86, avec 400 exposants 
de 27 pays, dont 10 entreprises canadiennes, 
a attiré plus de 32 000 visiteurs au cours des 
quatre jours qu'a duré l'événement. 

Les dix sociétés représentées au kiosque 
canadien (cinq autres exposaient seules) ont 
déclaré que le salon était pour elles un succès 
retentissant, avec des perspectives de ventes 
de 10 millions de dollars au cours de la 
prochaine année, une prévision qui pourrait 
facilement être dépassée. 

Les participants canadiens ont également 
rapporté un nombre imposant de demandes 
de renseignements sérieuses à l'égard de 
leurs produits et de leurs compétences, qui 
ont suscité énormément d'intérêt auprès de 
visiteurs de partout dans le monde. 

Autre témoignage de succès, la plupart de 
ces entreprises canadiennes prévoient nom-
mer bientôt des agents et des distributeurs, 
tant sur le marché britannique qu'ailleurs. 

Les produits et les services canadiens 
exposés comprenaient des centraux de télex 
et de données à la pointe de la technologie et 
des services de conseil, de génie, d'installa-
tion, de gestion de projet et formation en 
télécommunications. 

Les participants canadiens présentaient 
également toute une gamme de matériel, 
notamment des générateurs de fréquence et 
des analyseurs audio pour les lignes de 
téléphone et de diffusion, des consoles à 
conversion numérique vidéo pour travail en  

tion et les systèmes d'armement. 
Le matériel terrestre ira du soutien en 

situation de combat et des véhicules de 
combat au matériel de détection et dé com-
munication, en passant par l'équipement 
logistique et les armements au sol. 

En mer, il sera question de mines, d'électro-
nique et d'instruments de navigation, de 
logistique navale, de navires, d'armement, de 
balises, de systèmes de propulsion, d'équipe-
ment de bord et de technologie sous-marine. 

Les visiteurs attendus comprennent des 
attachés militaires, des acheteurs, des ingé-
nieurs et des chercheurs de Turquie et du 
Moyen-Orient, d'Asie du Sud et d'Afrique du 
Nord et du Centre. 

De plus, avec la création d'un fonds turc 
pour l'industrie de défense permettant un 
appui financier pour les achats et la création 
d'entreprises conjointes de matériel de dé-
fense, ce pays pourrait présenter d'intéres-
sants débouchés commerciaux aux fabricants 
canadiens de matériel de défense. 

Pour plus de détails sur les salons ou la 
façon d'y participer, communiquer avec l'am-
bassade du Canada en Turquie, Nenehatun 
Caddesi 75, Gaziosmanpasa, Ankara (Tur-
quie). Câble: DOMCAN ANKARA. Télex: 
(code de destination 607) 42369 (A/B 42369 
DCAN  TA). 

gros millions 
direct, des systèmes de contrôle à distance, 
des systèmes d'essai acoustique, du matériel 
informatique mobile, des ordinateurs à grande 
puissance, des systèmes de gestion des télé-
communications et de l'équipement de saisie 
des données et de contrôle de supervision. 

La participation canadienne à cet événe-
ment a d'ailleurs connu un tel succès que nos 
délégués commerciaux travaillent déjà en 
vue de la prochaine édition du salon, qui aura 
lieu en mai 1988 à Birmingham. 

Pour de plus amples renseignements sur 
des salons similaires ou les débouchés com-
merciaux en Europe, communiquer avec Mme 
Liliana Sarda, Direction de la promotion com-
merciale en Europe (RCTF), ministère des 
Affaires extérieures, au (613) 996-5554; ou 
avec M. Tony Chernushenko, Direction du 
développement de la technologie (TTT), au 
996-1930; ou encore composer le numéro 
d'Info-Export. 

MM. Bill Hayes (au milieu) et Norman Wilson 
(à droite), de la Canadian Marconi Co., 
division Data Comm Products, de Kanata 
(Ont.), parlent affaires avec d'éventuels 
clients lors du salon anglais COMMUNICA-
TIONS 86. 
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Paris tait appel à Teron d'Ottawa 
C'est une société immobilière inter-

nationale d'Ottawa qui réalisera le plus 
important investissement jamais effectué 
par une entreprise canadienne à Paris. 
La Teron International financera un 
projet d'aménagement immobilier de 
400 millions de dollars, qui sera réalisé 
par la société française Dumez. L'entre-
prise a également conclu avec la ville de 
Versailles un contrat de 70 millions de 
dollars en vue d'un projet d'aménage-
ment et de reconstruction. Deux autres 
projets conjoints sont déjà à l'étude, en 
Guinée et en Grèce. 

Abonnement 
CanadExport est distribué gratuitement au 

Canada aux• fabricants et aux milieux des 
affaires. Pour vous abonner au bulletin, veuillez 
remplir le bon de commande cl-dessous ou 
simplement appeler (sans frais) le centre Info-
Export au 1-800-267-8488. Pour tout changement 
d'adresse ou autre (cela prend huit semaines); 
prière de mentionner le numéro indiqué sur 
l'étiquette de votre enveloppe. 
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B. Pearson, 125 Sussex, Ottawa (Ontario) KlA0G2- 
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Nouvelles commerciales 

N BREF 

Le génie canadien 
se hisseausommet 
(Suite de la première page.) 

traies hydro-électriques importantes partout 
dans le monde, dont la capacité totale repré-
sente environ 70 000 MW. 

La Salzgitter Consult, de la République 
fédérale d'Allemagne, participera également 
à l'étude avec des services spécialisés en 
irrigation et en développement agricole. 

L'étude portera sur le barrage principal et la 
centrale hydro-électrique envisagés pour 
Chisapani, sur le fleuve Karnali du Népal, 
ainsi que sur les possibilités d'aménagement 
en amont. Le barrage de Chisapani serait l'un 
des plus élevés au monde et permettrait de 
produire de 3 500 à 4 000 MW. 

Le gouvernement du Canada appuie active-
ment la mise en valeur des ressources en eau 
et en énergie du Népal depuis 1978. Les trois 
sociétés canadiennes du consortium Hima-
layan Power consultants ont déjà fourni des 
services consultatifs à la Nepal Electricity 
Authority et à la Water and Energy Com-
mission, créés par Népal dans le cadre du 
projet de mise en valeur des ressources en 
eau et en énergie parrainé par l'Agence 
canadienne de développement international 
(ACDI). 

Le directeur général de Himalayan Power 
Consultants, M. Gavin Warnock, a précisé 
que le travail effectué pendant plusieurs 
années au Népal dans le cadre du contrat de 
l'ACDI a permis au consortium de démontrer 
ses compétences techniques sur ce marché, 
ce qui a été déterminant dans l'obtention du 
contrat de Chisapani. 

. L'étude de Chisapani sera terminée en 
1988, après 27 mois de recherches sur place. 

Un des premiers objectifs du projet vise le 
transfert de technologie et la formation d'ingé-
nieurs népalais dans les compétences re-
quises pour la mise au point de projets de 

• cette envergure. 

(Suite de la première page.) 

proximité du marché facilite les contacts 
personnels et entre sociétés et permet de 
rester concurrentiel sur le plan des frais de 
transport et des délais de livraison. 

Toutefois, malgré ces facteurs favorables, 
le guide avertit les exportateurs canadiens 
qu'ils devront déployer toutes leurs res-
sources de commercialisation pour faire 
accepter la conception et la qualité de leurs 
produits. 

Parmi les débouchés les plus intéressants 
pour nombre d'exportateurs canadiens figu-
rent les achats directs de la défense améri-
caine et les contrats de sous-traitance avec 
l'industrie américaine dans ce secteur. 

Le Canada est d'ailleurs favorisé par les 
Accords canado-américains de partage du 
développement et de la production du maté-
riel de défense, qui permettent l'importation 
en franchise du matériel de défense canadien, 
sans les restrictions du «Buy America  Act'.. 

Les acheteurs américains, par conséquent, 
évaluent les entreprises canadiennes en fonc-
tion des mêmes critères de prix-qualité-
livraison qu'ils appliquent aux fournisseurs 
américains. 

Selon le guide, tous les produits com-
mercialisés de manière concurrentielle et à 
prix compétitif peuvent se vendre dans cette 

Assurances-risque 
(Suite de la première page.) 
réglera le sous-traitant qu'après avoir été lui-
même payé par l'acheteur étranger. 

Maintenant, l'assurance contre les risques 
à l'étranger protège le sous-traitant des 
pertes attribuables à un défaut de paiement 
pour des raisons commerciales ou politiques. 

Les risques couverts sont l'insolvabilité de 
l'acheteur étranger, la résiliation du contrat 
d'exportation, l'annulation ou encore le non-
renouvellement des licences d'importation 
ou d'exportation et même les risques de 
guerre, de révolution ou d'insurrection. 

De plus, un avenant à la police protège le 
sous-traitant contre le non-paiement de 
l'acheteur étranger si l'exportateur ne 
s'acquitte pas de ses obligations. 

Lorsque l'exportateur et le sous-traitant 
sont liés par un contrat inconditionnel, 
l'assurance-risques au pays protège le sous-
traitant du risque de non-paiement de la part 
de l'exportateur, à condition que le sous-
traitant n'ait pas failli à ses obligations. 

Les risques couverts par cette police com-
prennent l'insolvabilité de l'exportateur, le 
défaut de l'exportateur d'effectuer un verse-
ment à la date prévue et la résiliation du 
contrat de sous-traitance par l'exportateur 
pour des raisons indépendantes de la volonté 
du sous-traitant. 

Les sociétés canadiennes qui désirent en 

région des États-Unis. 
Mais les possibilités sont particulièrement 

intéressantes dans certains domaines comme 
le matériel électronique et de télécommunica-
tion, les produits de consommation, les vête-
ments, les meubles de foyer et de bureau, le 
poisson et les produits alimentaires, les 
produits d'hygiène et de santé, le matériel de 
transport, les embarcations de plaisance, le 
matériel sportif et de loisir, les machines, les 
oeuvres d'art et l'artisanat et les exportations 
d'un tiers pays. 

L'an dernier, les exportations canadiennes 
vers la région de New York ont atteint près de 
14 milliards de dollars, ce qui représentait 
16,6 % des exportations canadiennes à desti-
nation des États-Unis. 

L'Ontario était au premier rang des pro-
vinces exportatrices (9 milliards), suivie du 
Québec (3 milliards), des provinces des Prai-
ries (1 milliard), des provinces de l'Atlantique 
(484 millions) et la Colombie-Britannique 
(328 millions). 

Pour se procurer un exemplaire du Guide 
de l'exportateur canadien — États-Unis (New 
York), qui offre également des conseils sur 
les douanes, la livraison et l'expédition et de 
nombreuses adresses utiles, communiquer 
avec le service des publications d'Info-Export 
en composant sans frais le 1-800-267-8488. 

s pour exportateurs 
savoir plus long sur ces nouvelles polices 
d'assurance peuvent communiquer avec le 
bureau régional de la S.E.E., à Halifax, 
Montréal, Ottawa, Toronto, London, Winni-
peg, Calgary ou Vancouver. 

Les E.-U. misent sur la qualité 

CanadExport est un bulletin bimensuel du ministère des Affaires extérieures, 
Direction des services de communication sur l'exportation (BTC). 
Rédacteur en chef (1): Louis Kovacs (613) 995-7891. 
Rédacteur: Don Wight (613) 995-8682. 
CENTRE INFO-EXPORT (composez sans frais): 1-800-267-8376. 
Télex: 053-3745 (BTCE). Indicatif: External Ott. 
Tirage bimensuel: 27 000 exemplaires. 
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• Les marchés 
étrangers of-
frent des pos-
s I bl I liés de 
ventes à l'é 
chelle mondiale 

Marchés 
mondiaux 

• Voici de nouveaux guides pour 
vous aider à mieux exporter 	 

• Un salon tout canadien vous 
attend dans les fies 	  

• La Turquie organise des salons 
de matériel de défense 	 

DANS CE NUMÉRO: 

Les comités de 
Le ministre du Commerce extérieur, 

Mme  Pat Carney, a annoncé la composi-
tion des 15 Groupes de consultations 
sectorielles sur le commerce extérieur 
(G.C.S.C.E.). 

MmeCarney a précisé que le processus 
de sélection des 278 membres s'est fait en 
consultation et en coopération étroite 
avec divers groupes et associations de 
commerce à l'échelle nationale, avec les 
provinces et avec les syndicats. 

Les 15 Groupes font partie d'une struc-
ture de comités consultatifs qui permettra 
au gouvernement et au secteur privé 
d'échanger directement conseils et infor-
mations sur les questions liées au com-
merce extérieur. Ces comités ont le 
mandat de défendre les enjeux sectoriels 
dans tous les dossiers commerciaux. 

Le travail des G.C.S.C.E. complète 
celui du Comité consultatif sur le com-
merce extérieur (C.C.C.E.) de 39 mem-
bres, mis sur pied plus tôt cette année par 
le prédécesseur de Mme Carney, M. James 

consultations 
Kelleher. Le C.C.C.E., présidé par M. Wal-
ter Light, s'occupe des grands dossiers 
nationaux touchant l'accès aux marchés 
internationaux et la commercialisation. 

Les quinze G.C.S.C.E., dont les prési-
dents ont été annoncés en mai dernier, 
représentent les secteurs suivants: pro-
duits agricoles, aliments et boissons; 
poisson et produits du poisson ; minéraux 
et métaux; produits et services énergé-
tiques; produits chimiques et pétrochi-
miques; produits forestiers ; matériel 
industriel, maritime et ferroviaire; pro-
duction automobile et aérospatiale; tex-
tile, chaussure et cuir; vêtement et 
fourrure; biens de consommation et arti-
cles ménagers; matériel et services de 
communication et d'informatique; ser-
vices financiers; services généraux; 
industries artistiques et culturelles. 

On peut se procurer une liste des 
membres des G.C.S.C.E. auprès d'Info-
Export, en composant sans frais le 
1-800-267-8376. 

N.Y. offre un marché de plusieurs milliards 
Un marché qui compte des millions de 

gens dépensant des milliards de dollars, et 
où la proximité et l'image de marque jouent 
un rôle important, offre des possibilités 
énormes. 

Pour les exportateurs canadiens, ce 
marché de rêve existe: il s'agit de celui de 
la région de New York, comprenant le 
Connecticut et des parties du New Jersey, 
avec une population supérieure à celle de 
tout le Canada. 

Selon le plus récent d'une série de 
guides à l'exportation publiés par le minis- 

La S.E.E. va protéger 
les sous-traitants 

Les sous-traitants canadiens qui parti-
cipent à des opérations appuyées par la 
Société pour l'expansion des exportations 
(S.E.E.) peuvent maintenant se protéger 
des risques commerciaux et politiques 
grâce à deux nouvelles polices d'assurance 
que vient de lancer la Société. 

La S.E.E. souligne que l'an dernier, plus 
de 1 000 entreprises canadiennes ont effec-
tué des travaux de sous-traitance d'une 
valeur de 770 millions de dollars dans le - 
cadre de transactions appuyées par la 
S.E.E. 

Ces nouvelles polices d'assurance, 
l'Assurance-opération individuelle pour les 
sous-traitants (risques à l'étranger et 
risques au pays), couvrent jusqu'à 90 °h 
des pertes éventuelles du sous-traitant. 

Comme le précise la S.E.E., un contrat 
conditionnel entre un exportateur et un 
sous-traitant stipule que l'exportateur ne 

(Voir page 6: Assurances.) 

Malgré une vive concurrence interna-
tionale, un consortium canadien a réussi à 
décrocher l'important contrat de l'étude de 
faisabilité de 14 millions de dollars à l'égard 

Ventes à mousser 
Au deuxième rang mondial, après l'U.R.S.S., 

en ressources de mousse de sphaigne, le 
Canada en exporte vers plusieurs pays, 
notamment les É.-U., notre principal client 
qui en achète de 300 à 360 000 tonnes par an. 
Depuis 1980, Israël, l'Arabie saoudite et 
l'Égypte nous en achètent près de 1 500 à 
5 000 tonnes par an. La mousse de sphaigne 
se vend autour de 195 la tonne- 
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du projet mixte, de plusieurs milliards, de 
barrage et de centrale hydro-électrique de 
Karnali (Chisapani), au Népal. 

Le ministère des Ressources hydrau-
liques du Népal a récemment signé ce 
contrat avec la Himalayan Power Consul-
tants, un consortium de sociétés inter-
nationales de génie-conseil dirigé par 
Acres International Ltd. de Toronto. 

Les partenaires de Acres sont le Groupe 
SNC et The Shawinigan Engineering Com-
pany, de Montréal, et la Ebasco Overseas 
Corp., de New York. 

Ces quatre entreprises ont à leur crédit 
les travaux d'ingénierie de plus de 260 cen- 

(Voir page 6: Le génie.) 

Mais là comme ailleurs, les principaux 
critères des acheteurs sont la qualité, des 
prix concurrentiels, le respect des délais 
de livraison et, le cas échéant, le service 
après-vente. 

Selon le guide, l'image que l'on se fait du 
Canada aux États-Unis peut aider nos 
exportateurs. 

Souvent, pour les entreprises améri-
caines, le Canada n'est pas un pays 
-étranger» et par conséquent, elles achè-
tent et paient la marchandise canadienne 
par leurs services d'achats au pays. La 

(Voir page 6: Les L-U.) 

Le Canada 'franchit' le barrage au Népal 
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Possibilités de ventes à l'échelle mondiale 
Égypte — Une entreprise locale recherche 
une ligne de production de tubes de papier 
spiralés, d'une capacité de 60 à 70 tubes 
par minute. Le cahier des charges coûte 
100 livres égyptiennes. Les soumissions 
doivent être présentées au plus tard le 
22 septembre, dans deux enveloppes dis-
tinctes, l'une contenant un cautionnement 
de soumission de 20 000 $ US. Communi-
quer avec l'ambassade du Canada au Caire. 
Telex: (code de destination 91) 92677, 
indicatif (CANCAR UN). 

Égypte — Le ministère égyptien de l'Agri-
culture recherche 46 000 tonnes de 
pommes de terre de semence de diverses 
variétés, en vue de la campagne agricole 
1986-1987. Les soumissions doivent être pré-
sentées avant le 11 septembre. Les détails 
de l'appel d'offres sont expliqués dans une 
brochure que l'on peut se procurer au coût 
de 400 livres égyptiennes. Communiquer 
avec l'ambassade du Canada au Caire (voir 
ci-dessus). 

Grèce — Une société grecque de télévision 
a lancé un appel d'offres à l'égard de tubes 
électroniques émetteurs et récepteurs aux 
caractéristiques conformes à ceux que 
fabriquent Eimac, Varian, Alto-Vuoto, RCA, 
Mo Valve, Marconi, Phi lips, Valvo, Siemens, 
Telefunken, Thomson et Sony. L'échéance 
pour les soumissions est le 30 septembre. 
L'ambassade peut transmettre les docu-
ments de l'appel d'offres aux sociétés cana-
diennes, à des frais de 45 à 50 $. Commu-
niquer avec l'ambassade du Canada à 
Athènes. Télex : (code de destination 601) 
215584, indicatif (215584 DOM GR). 

Grèce — La Hellenic Telecommunications 
Organization, qui avait lancé un appel 
d'offres en vue d'acquérir de l'équipement 
radiophonique, en a reporté l'échéance du 
27 mai au 26 septembre. Notre mission peut 
communiquer le cahier des charges, à un 
coût de 55 à 60 $. Communiquer avec 
l'ambassade du Canada à Athènes (voir 
ci-dessus). 

Grèce — Notre mission peut transmettre aux 
sociétés canadiennes intéressées, à des frais 
de 55 à 60 $ CDN, les documents complets 
d'un appel d'offres du ministère grec du 
Commerce. Il s'agit d'équipement industriel 
de forage, soit 20 couronnes de sondage de 
101 mm garnies de diamants, 10 couronnes 
de sondage de 86 mm garnies de diamant, 
de type T, et 2 couronnes de carottage 
garnies de diamant. Les soumissions doi-
vent être présentées avant le 11 septembre. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Athènes (voir ci-dessus). 

Grèce — La Hellenic Public Power Corp. a 
lancé un appel d'offres pour se procurer 
166 tonnes d'hexamétaphoSphate de sodium 
anhydrique en poudre. L'échéance est le 
23 septembre. Pour les frais et l'adresse, voir 
ci-dessus. 

Grèce — La Hellenic Civil Aviation Authority 

r
(H.C.A.A.) a lancé quatre appels d'offres. Le 

 premier, qui arrive à échéance le 15 septem-
bre, vise 250 rouleaux de papier enregistreur 
spécial pour les enregistreuses des radio-
balises de la H.C.A.A. Le deuxième, pour le 
18 septembre, porte sur un analyseur de 
circuits logiques et deux multimètres numé-
riques portatifs d'atelier, avec des sondes 
spéciales pour mesurer la haute tension. Le 
troisième appel d'offres, arrivant à échéance 
le 23 septembre, vise un générateur modu-
laire et un générateur à hyperfréquences 
(de 0,4 à 1 300 MHz). Le dernier appel 
d'offres, pour le 24 septembre, vise l'acqui-
sition d'un générateur d'impulsions de 10 Hz 
à 1 MHz et d'un compteur universel de 
100 MHz avec un canal hautes fréquences 
pour mesurer les fréquences CW et PO jus-
qu'à 1 300 MHz. Pour les frais et l'adresse, 
voir ci-dessus. 

Marchés mondiaux 

Hongrie — La Banque nationale de Hongrie 
vient de lancer un appel d'offres à l'égard 
d'un projet d'exportation et de restructura-
tion industrielle financé par la Banque 
mondiale. Ce projet de restructuration de 
l'industrie hongroise de l'huile végétale 
comporte des sous-projets exigeant de 
l'équipement et du matériel pour six usines 
établies de broyage de graines de tournesol, 
de colza et de soja. La capacité des usines 
s'établit entre 150 et 350 tonnes par jour. Les 
documents de l'appel d'offres peuvent être  
achetés au coût d'environ 220 $ US, non 
remboursables. Communiquer directement 
avec M me  Seprus, Komplex, Hungarian 
Trading Co., H-1807, V1, Nepkoztarsasag 
Utja 10, Budapest. Télex: 22-5959. Il est 
également conseillé de communiquer avec 
B. Gyonor, de l'ambassade du Canada à 
Budapest. Télex : (code de destination 61) 
224588 (CDA H). 

Jordanie — La Jordanian Telecommunica-
tions Corp. désire se procurer, par appel 
d'offres flottant, de l'équipement de télé-
communication varié, notamment 3 000 ap-
pareils téléphoniques à clavier, 400 cabines 
téléphoniques, 5 000 poteaux de téléphone 
enduits de créosote et des câbles qui seront 
suspendus ou enfouis. Pour plus de détails, 
communiquer avec l'ambassade du Canada, 
Amman (Jordanie). Télex: (code de 
destination 493) 23080, indicatif (23080 
CANAD JO). 

Pologne — Notre mission a reçu de la 
Polimex-Cekop la documentation technique 
relative à deux projets d'usines de pâtes et 
papiers, d'une valeur globale de 85 millions 
de dollars U.S. La modernisation de l'usine 
de pâte d'Ostroleka portera sa capacité de 
70 000 à 130 000 tonnes par an. Le second 

projet, à Myszkow, vise la modernisation 
générale d'une usine de broyage et de 
préparation du bois. Ces projets pourraient 
exiger un financement extérieur et des 
transactions de contrepartie. Pour tous les 
détails, communiquer avec l'ambassade du 
Canada à Varsovie, Pologne. Télex: (code 
de destination 63) 813424, indicatif (813424 
CAA PL). 

Suède — La société suédoise des téléphones 
recherche 17 500 tonnes de divers types de 
papier léger, destiné à l'impression de cata-
logues téléphoniques, conformément à un 
appel d'offres lancé par la Televerket. Les 
fournisseurs éventuels pourraient avoir be-
soin d'un entrepôt ou d'un agent local. Pour 
plus de détails sur cet achat public régi par 
le GATT, communiquer avec l'ambassade 
du Canada à Stockholm (Suède). Télex: 
(code de destination 54) 10687, indicatif 
(10687 DOMCAN S). 

Turquie— Le State Hydraulic Works cherche 
10 arroseuses sur camion, avec grue Con-
tourmatic, 200 véhicules de transport du 
personnel avec au moins 5 places assises, 
85 voitures familiales avec au moins 8 places 
assises et 200 camionnettes spéciales. Les 
documents à l'égard des arroseuses peu-
vent être obtenus à un coût de 50 $ US et les 
documents pour les autres véhicules, à des 
frais de 200 $ US. Notre mission peut trans-
mettre ces documents aux sociétés cana-
diennes, qui seront facturées plus tard par 
l'entremise du ministère des Affaires exté-
rieures. Les soumissions doivent parvenir à 
cet organisme au plus tard le 30 septembre. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Ankara (Turquie). Télex: (code de destina-
tion 607) 42369, indicatif (42369 DCAN  TA). 

Turquie — L'office turc des approvisionne-
ments agricoles cherche des soumissions 
pour une quantité importante d'engrais. Il 
s'agit de 240 000 tonnes métriques de nitrate 
d'ammonium de calcium en sac, avec une 
teneur en azote de 26 %, et de 60 000 tonnes 
métriques de sulfate d'ammonium en sac, 
avec une teneur en azote de 20,5 %. Notre 
mission à Ankara peut transmettre tous les 
documents de l'appel d'offres, à des frais de 
100 $ qui leur seront facturés par l'entremise 
du ministère des Affaires extérieures. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada, au 
télex ci-dessus. 

Turquie — Le ministère turc de l'Agriculture 
vient de lancer un appel d'offres pour 
obtenir une étude de gestion sur des 
activités de production et de distribution de 
semences et améliorer globablement le 
secteur agricole turc. Les sociétés cana-
diennes doivent d'abord établir leur admis-
sibilité, en présentant d'ici le 15 septembre 
de la documentation sur l'expérience de 
leur entreprise et de leur personnel. La 
demande peut être transmise par l'entre-
mise de l'ambassade du Canada à Ankara, 
au numéro de télex indiqué plus haut. 

CENTRE INFO-EXPORT (composez sans frais): 1-800-267-8376 

r 

Débouchés commerciaux 



Nouvelles commerciales 

Service après-vente en Afrique 
Il n'est pas facile de vendre sur le 

marché africain, en particulier de l'équi-
pement lourd. Ceux qui y réussissent se 
rendent compte qu'assurer l'entretien et 
le service après-vente est encore plus 
difficile. Selon une société montréalaise. 
la  SIMCAN (Société canadienne interna-
tionale de maintenance d'équipements 
Inc.), négliger l'acheteur après la vente 
initiale peut nuire énormément aux per-
spectives futures d'exportation. Pour 
remédier à ce problème, la société mon-
tréalaise a fondé une entreprise con-
jointe avec un partenaire camerounais 
spécialisé dans l'entretien du matériel 
lourd, créant ainsi une source locale de 
pièces de rechange et de service après-
vente pour l'équipement canadien. Pour 
obtenir plus de détails sur les services de 
SIMCAN, téléphoner à M. Pierre Lafer-
rière. au  (514) 288-3933. 

Ligne directe GATT 
Si vous voulez connaître les plus 

récentes notifications sur les règlements 
étrangers proposés, émises par le secré-
tariat du GATT (Accord général sur les 
tarifs douaniers et le commerce), vous 
avez maintenant accès à une ligne télé-
phonique qui vous fournira ces rensei-
gnements. Le message enregistré, mis à 
jour chaque semaine, cite le produit, le 
pays, la date limite pour les observa-
tions, le numéro de notification TBT et 
indique la façon de commander. Pour le 
message en français, composer le (613) 
238-1450: en anglais, le (613) 238-1501. 

Réunion de l'ACE à Calgary 
La section Alberta de rAssociation 

canadienne d'exportation (ACE) tiendra 
une réunion le 9 octobre au Palliser 
Hotel de Calgary. Les sujets de discus-
sion comprendront les debouchés se 
rapportant aux pourparlers sur le libre-
échange Canada-États-Unis, et comment 
réussir sur le marché chinois. Rensei-
gnements: Mm• Eve Mungin au (403) 
268-3654. 

LeCanadaau6erang 
Un influent groupe privé de recherche 

économique& classé dans son rapport annuel 
le Canada au sixième rang de 31 pays, sur le 
plan de la compétitivité internationale. 

Le Forum européen de management, de 
Genève, a souligné les progrès du Canada 
(11• il y a deux ans et 7• l'an dernier) dans une 
meilleure exploitation de son grand potentiel. 

Dans ce septième palmarès annuel, le 
Japon a déclassé les États-Unis en première 
place, avec la Suisse au troisième rang, suivie 
de l'Allemagne de l'Ouest et du Danemark en 
quatrième et cinquième place respectivement. 

L'étude du Forum, qui se fonde sur quelque 
340 critères, compare la situation commer-
ciale et Concurrentielle des 22 pays membres 
de l'Organisation de Coopération et de 
développement économiques et de 9 autres 
pays récemment industrialisés. ,  

• 

L'exportateur novice tout comme le vétéran 
des problèmes d'expédition trouveront de 
précieux renseignements dans un nouveau 
répertoire que vient de publier le ministère de 
l'Expansion industrielle régionale. 

Le Répertoire des courtiers en douane et 
des transitaires canadiens, qui sera mis à jour 
régulièrement, informera également les expé-
ditéurs des possibilités qu'offre l'industrie 
canadienne du transport des marchandises 
(elle possède un réseau mondial de bureaux 
et d'agents en mesure de livrer les produits de 
leurs clients partout dans le monde). 

Sur les 226 entreprises répertoriées, plu-
sieurs offrent des services spécialisés dans 
certaines régions du monde, s'occupent de 
produits particuliers ou proposent divers 
modes de transport afin d'expédier efficace-
ment les produits. 

D'autres sociétés offrent un éventail com-
plet de services, y compris le courtage en 
douane pour faciliter la livraison directe de 
l'exportateur au client. 

Cette publication de 172 pages se divise en 
5 parties, soit le profil des sociétés, leurs 
bureaux canadiens, leurs bureaux et agents à 
l'étranger, leurs services, et les adresses. 

On peut obtenir un exemplaire du réper-
toire au Centre des entreprises du MEIR à 
Ottawa ou à tout bureau régional du Ministère. 

• 
La publication Short courses and Seminars 

décrit dans le détail plus de 3 000 cours, 
colloques et ateliers de nature commerciale 
offerts par des instituts professionnels, uni-
versités et collèges au Canada. Les rensei-
gnements présentés dans les 54 catégories 
de colloques comprennent sujet, titres, nom 
des organisateurs, endroit, date et frais d'in-
scription. On peut se procurer ce guide (5 S), 

Le marché prometteur de Taiwan devrait 
présenter de nouveaux débouchés aux expor-
tateurs canadiens, avec l'ouverture, en octo-
bre, d'un bureau commercial à Taipeh. 

Ce bureau, parrainé par la Chambre de 
commerce du Canada, vise à accroître les 
liens commerciaux entre le Canada et Taiwan, 
à fournir des renseignements, et à organiser 
des missions commerciales. Mieux encore, 
ces services seront offerts gratuitement. 

Le Canada a rompu ses relations officielles 
et diplomatiques avec Taiwan en 1970, mais 
les gens d'affaires savent bien que les 
échanges commerciaux n'ont pas pris fin 
pour autant. 

Selon l'Association canadienne d'exporta-
tion, le commerce bilatéral entre le Canada et 
Taiwan a dépassé 1,7 milliard de dollars l'an 
dernier, avec un déficit imposant pour le 
Canada. 

Toutefois, l'Association souligne que la 
demande à l'importation de Taiwan a connu 
une hausse marquée depuis 1980, avec une 
croissance nominale annuelle de 8 %. 

Le pays a besoin de matières brutes agri- 

publié deux fois l'an, en communiquant avec 
la Development Publications Ltd., C.P. 84, 
Sucd. A. Willowdale (Ont.) M2N 5S7. Tél.: 
(416) 636-2230. 

• 
Les sociétés canadiennes qui désirent avoir 

recours à une maison de commerce pour 
accroître leurs exportations trouveront une 
mine de renseignements dans le Répertoire 
des membres 1986, publié par le Conseil des 
maisons de commerce canadiennes. Ce ré- 
pertoire de 55 pages décrit 41 maisons de 
commerce canadiennes accréditées. On y 
trouve leur nom, adresse, les secteurs d'in- 
térêt et les pays vers lesquels ces maisons 
exportent. Publié en français et an anglais, on 
peut en obtenir un exemplaire en communi- 
quant avec le Conseil des maisons de com- 
merce canadiennes, 99, rue Bank, bureau 250, 
Ottawa K1P 689, tél.: (613) 238-8888; ou en- 
core en composant le numéro d'Info-Export. 

• 
Les entreprises à la recherche de dé-

bouchés à l'exportation, en particulier en 
Amérique du Sud et dans les Antilles, auraient 
intérêt à consulter l'International Export 
Opportunities Bulletin. Cette publication bi-
mensuelle trilingue (français, anglais et 
espagnol) présente à chaque numéro une 
moyenne de 200 possibilités à l'exportation. 
Les renseignements comprennent la descrip-
tion du produit recherché, le nom et l'adresse 
de la société, le nom de la personne respon-
sable et les numéros de téléphone et de télex. 
Abonnement annuel: 118$. Pour de plus 
amples renseignements, communiquer avec 
M. Len J. Gerb, President, Artra Translations 
Inc., 2025 Sheppard Ave. East, Suite 1101, 
Willowdale, Ontario M2J 1V7. Tél.: (416) 
492-0673. 

coles et industrielles, de matériel de transport 
et de télécommunications et de produits et de 
services dans les secteurs de la technologie 
de pointe, tous des besoins que les entre-
prises canadiennes peuvent combler. 

L'an dernier, les exportations canadiennes 
à destination de Taiwan, d'une valeur de 
430 millions de dollars, comportaient prin-
cipalement du blé, des peaux, du cuivre, du 
charbon et de la pâte de bois. 

Le nouveau bureau commercial à Taipeh 
sera dirigé par M. Robert Kelly, ex-président 
d'Interimco Inc., une société de conseil et de 
commerce d'Ottawa. 

L'Ontario en Corée 
Le gouvernement de l'Ontario vient de 

nommer un délégué commercial, M. Ray 
McCague, à Séoul, en Corée, pour accroitre 
l'échange de technologie et de compétences 
au moyen d'entreprises conjointes et d'ac-
cords de licence. Le ministre ontarien du 
Commerce, M. Hugh O'Neil, espère que cette 
mesure contribuera à équilibrer les échanges, 
actuellement déficitaires pour l'Ontario. 

A lire  
Nouveaux guides à l'exportation 

Un bureau commercial à Taiwan 



Une autre de vendue! — Coiffé d'un chapeau, le président de la Sanden Machine Ltd., de 
Cambridge (Ont.), M. A.L. van der Sanden, montre la presse rotative offset à taille variable 
qu'il a vendue au salon DRUPA 86. De g.à.dr., l'ambassadeur du Canada à Bonn, M. D.S. 
McPhail; le ministre-conseiller à Bonn, M. R. Showman; et le consul général à Düsseldorf, 
M. J.A. Elliott. 

Le Canada fait bonne impression au 
plus important salon de l'imprimerie 

Düsseldorf — La performance canadienne 	rebobineuses, jusqu'aux presses en con- 
au salon DRUPA 86, en mai dernier, a fait 	tinue et de formulaires d'affaires et aux guil- 
bonne impression. 	 lotines à papier informatisées, a reçu une 

Sept entreprises canadiennes partici- 	consécration internationale alors que les 
paient au salon international du papier et de 	7 participants canadiens recevaient un nom- 
l'impression, tenu aux quatre ans dans cette 	bre record de 1 400 demandes de renseigne- 
métropole ouest-allemande. 	 ments sérieuses, nommaient 19 agents et 

Avec des ventes impressionnantes, soit 	négociaient avec 32 autres. 
4 millions de dollars sur place et des corn- 	Avec des ventes aux quatre coins du 
mandes prévues de plus de 14 millions au 	monde, tous les exposants canadiens, y 
cours de la prochaine année, les exposants 	compris ceux qui étaient présents pour la 
canadiens étaient plus que satisfaits de leur 	première fois, ont confirmé qu'il était essen- 
partici pation, certains allant jusqu'à dire 	tiel d'aller à DRUPA pour percer sur la scène 
qu'il s'agissait du meilleur salon interna- 	internationale. 
tional auquel ils aient participé. 	 Le Canada exporte plus de 70 % de sa 

Réputé le plus important salon au monde 	production d'équipement d'impression. 
pour le secteur de l'imprimerie et de la 	Pour de plus amples renseignements sur 
fabrication du papier, DRUPA a attiré cette 	des salons similaires en Europe, commu- 
année 1 500 exposants de 33 pays et près de 	niquer avec M. Helmut Schroeter, Direction 
350 000 visiteurs provenant de 154 pays. 	de la promotion commerciale en Europe 

L'équipement canadien d'impression 	(RCTF), ministère des Affaires extérieures, 
présenté au salon, allant du matériel pour la 	au (613) 996-5554; ou composer le numéro 
fabrication d'étiquettes et découpeuses- 	du centre Info-Export. 

Foires commerciales 

Seattle — Si le marché nautique américain 
vous intéresse, levez l'ancre vers le nord-
ouest du Pacifique cet automne en vue de la 
saison 1987. 

Le ministère des Affaires extérieures orga-
nise en effet le premier salon entièrement 
canadien des produits nautiques d'après-
vente, le MARINE AFTERMARKET 87, qui 
aura lieu les 4 et 5 novembre prochains à la 
Shilshole Bay Marina de Seattle (Washington). 

Seattle a été surnommée la capitale nau-
tique du monde. Ce salon de l'après-vente 
sera également le premier jamais présenté 
dans cette ville. 

Il y aura des produits pour les embarca-
tions à voile et à moteur, en mer et en eau 
douce, de plaisance ou commerciales, notam- 

ment du matériel électronique marin, des 
instruments, des moteurs, des générateurs, 
des accessoires, des pièces et des traite-
ments protecteurs. 

La plupart des produits seront exposés à 
l'intérieur, mais il sera possible d'obtenir 
quelques espaces sur le quai pour y effectuer 
des démonstrations sur l'eau et exposer des 
produits. 

Pour plus de détails sur le salon ou la façon 
d'y participer, communiquer sans délai (les 
places sont limitées) avec le bureau local du 
MEIR ou avec M. Albert Shott, au consulat 
général du Canada, 412 Plaza 600, Seattle, 
Washington 98101-1286. Tél.: (206) 443-1777. 
Télex: 328762. 

Les Îles vous attendent 
Bridgetown — Aimeriez-vous faire démarrer 
vos ventes dans les Antilles? 

L'occasion vous en sera offerte cet hiver, 
lors d'un salon entièrement canadien des 
produits de l'automobile, de construction et 
de quincaillerie, qui aura lieu du 24 au 26 mars 
dans la capitale des Barbades. 

Le volet automobile du salon, présenté au 
Dover Convention Centre de Bridgetown, 
sera axé sur les pièces et accessoires pour 
modèles japonais et sud-coréens, qui occu-
pent quelque 80 % du marché local. 

Les débouchés éventuels comprennent plu-
sieurs projets importants de rénovation 
hôtelière et de construction résidentielle et 
d'école, qui exigeront des matériaux de con-
struction et de la quincaillerie. 

Les Barbades achètent également des four-
nitures hôtelières, notamment du linge de 
maison, des accessoirs de bar et de cuisine et 
de l'ameublement. 

Les organisateurs du salon s'attendent à un 
large public d'agents locaux, de distributeurs, 
de décideurs et d'acheteurs, non seulement 
des Barbades, mais également d'autres impor-
tants marchés antillais comme Antigua, la 
Grenade, Ste-Lucie, St-Martin, St. Kitts et 
St. Vincent. 

Pour de plus amples renseignements sur le 
salon ou la façon d'y participer, communi-
quer avec Mme Eveline Kelso, Direction de 
l'expansion du commerce en Amérique du 
Sud (LSTF), ministère des Affaires extérieures, 
au (613) 996-5359; ou composer le numéro 
d'Info-Export. 

SUCCaS%  appétissants 

New York — Le Canada n'en était qu'a sa 
deuxième participation au New York Metro 
Food Show, mais les exposants comme les 
organisateurs s'entendent pour dire que 
cette présence a remporté un succès excep-
tionnel. 

Ce salon tenu dans la métropole améri-
caine connaît une croissance rapide, attirant 
plus tôt cette année près de 10 000 visiteurs. 

D'après leurs rapports préliminaires, les 
six participants canadiens prévoient des 
ventes de plus d'un demi-million de dollars. 

Cet événement a également donné aux 
entreprises canadiennes l'occasion de 
trouver des débouchés prometteurs et, plus 
important encore, de se faire connaître 
sur l'énorme marché des services alimen-
taires de New York, du New Jersey et du 
Connecticut. 

Selon nos délégués commerciaux, ces 
trois États représentent à eux seuls un 
marché annuel de 13 milliards de dollars, ce 
qui offre d'immenses possibilités aux four-
nisseurs canadiens. 

Pour de plus amples renseignements sur 
des salons similaires ou sur les débouchés 
aux É.-U., communiquer avec la Direction 
de la commercialisation aux États-Unis 
(UTM), ministère des Affaires extérieures, 
au (613) 993-5911; ou avec M. Richard Cam-
panale, consulat général du Canada à New 
York, au (212) 589-2400, télex : 00126242 
(DOMCAN NYK); ou encore composer le 
numéro d'Info-Export. 

Des ventes dans les voiles aux E.-U. 



MM. Bill Hayes (au milieu) et Norman Wilson 
(à droite), de la Canadian Marconi Co., 
division Data Comm Products, de Kanata 
(Ont.), parlent affaires avec d'éventuels 
clients lors du salon anglais COMMUNICA-
TIONS 86. 

Ça communique 
entre le Canada 
et la Corée du Sud 

Suite à une mission commerciale en 
Corée du Sud au début de l'été, ce pays 
connaît et apprécie maintenmant mieux les 
compétences canadiennes dans les sec-
teurs de la communication des données et 
des instruments électroniques. 

Tour semble en effet indiquer que la 
Corée est en voie de devenir un marché de 
plus en plus important pour ce genre de 
technologie et de compétences canadien-
nes, des liens plus étroits ne pouvant que 
stimuler ces possibilités. 

L'an dernier, les échanges entre le Canada 
et la Corée ont atteint un total de 2,4 mil-
liards de dollars, et l'on s'attend à une 
hausse de l'ordre de 10 % cette année. 

Les statistiques révèlent par ailleurs que 
depuis 1975, les échanges entre le Canada 
et la Corée ont décuplé en valeur. Selon nos 
délégués, cette expansion extraordinaire 
fait de nos relations bilatérales l'un des liens 
les plus dynamiques entre le Canada et les 
pays en bordure du Pacifique. 

Lors de la récente mission commerciale 
canadienne à Séoul, axée sur les instru-
ments et la communication des données, 
certains des 11 participants canadiens ont 
réalisé des ventes sur place de 225 000 $ et, 
qui plus est, ils prévoient recevoir au cours 
des 12 à 18 prochains mois des commandes 
de plus de 5 millions. 

Selon les organisateurs de cette mission 
au ministère des Affaires extérieures, cette 
visite, motivée par le succès de missions 
précédentes, avait comme objectif d'ex-
plorer le potentiel d'une clientèle existante 
en vue de déterminer l'opportunité de 
trouver des représentants locaux et de 
stimuler les possibilités de ventes déjà 
identifiées. 

D'après les organisateurs et les partici-
pants, la mission a atteint et même dépassé 
ses objectifs. En plus des ventes réalisées 
sur place et prévues pour les prochains 
mois, et de la nomination de trois agents, les 
entreprises canadiennes ont pu constater 
l'existence d'ouvertures sur le marché 
coréen qui pourraient éventuellement être  
mises à profit, on l'espère, par des sociétés 
canadiennes. 

Pour de plus amples renseignements sur 
les débouchés coréens pour les entreprises 
canadiennes d'instruments électroniques et 
de communication des données, commu-
niquer avec M. John Smirle, Direction du 
développement de la technologie (TTT), 
ministère des Affaires extérieures, au (613) 
996-1908. 

Pour des renseignements suries missions 
et foires commerciales canado-coréennes, 
téléphoner à M. Dan Mrkich, Direction de 
l'expansion du commerce dans le Pacifique 
(PPTF), au (613) 995-8649; ou appeler le 
centre I nfo-Export. 

Foires et missions commerciales 

Salons de défense turcs désarmants 
Turquie— Les fabricants canadiens de maté-
riel de défense qui songent à percer sur le 
marché turc de la défense récemment ouvert 
devraient envisager sérieusement de parti-
ciper à trois salons commerciaux qui auront 
lieu bientôt dans ce pays. 

MEDEX, l'exposition du 
matériel de défense du 
Moyen-Orient, est prévu à 
lstanboul du 26 au 30 no-
vembre. Une exposition 
similaire sera tenue à 
Izmir du 27 mars au 4 avril 
1987. 

Le plus important de ces 
trois événements, IDEA 87, le salon inter-
national de l'avionique et du matériel de 
défense, aura lieu à Ankara, la capitale 
turque, du 27 avril au le' mai 1987. C'est là que 
l'on attend le plus grand nombre d'exposants 
et de décideurs du secteur de la défense. 

Le salon mettra en vedette de la tech-
nologie, des systèmes et du matériel de 
défense pour les forces terrestres, aériennes 
et navales. 

Les systèmes de défense aérienne com-
prendront l'avionique, les ordinateurs, le 
matériel au sol, la technologie du laser, les 
groupes propulseurs, la reconnaissance 
radar, le matériel et les simulateurs de forma- 

Birmingham—Le Canada, un leader mondial 
en communications et en télécommunica-
tions, a été à la hauteur de sa réputation à 
l'un des grands salons du secteur, tenu plus 
tôt cette année dans cette grande métropole 
britannique. 

Les rapports préliminaires indiquent que 
COMMUNICATIONS 86, avec 400 exposants 
de 27 pays, dont 10 entreprises canadiennes, 
a attiré plus de 32 000 visiteurs au cours des 
quatre jours qu'a duré l'événement. 

Les dix sociétés représentées au kiosque 
canadien (cinq autres exposaient seules) ont 
déclaré que le salon était pour elles un succès 
retentissant, avec des perspectives de ventes 
de 10 millions de dollars au cours de la 
prochaine année, une prévision qui pourrait 
facilement être dépassée. 

Les participants canadiens ont également 
rapporté un nombre imposant de demandes 
de renseignements sérieuses à l'égard de 
leurs produits et de leurs compétences, qui 
ont suscité énormément d'intérêt auprès de 
visiteurs de partout dans le monde. 

Autre témoignage de succès, la plupart de 
ces entreprises canadiennes prévoient nom-
mer bientôt des agents et des distributeurs, 
tant sur le marché britannique qu'ailleurs. 

Les produits et les services canadiens 
exposés comprenaient des centraux de télex 
et de données à la pointe de la technologie et 
des services de conseil, de génie, d'installa-
tion, de gestion de projet et formation en 
télécommunications. 

Les participants canadiens présentaient 
également toute une gamme de matériel, 
notamment des générateurs de fréquence et 
des analyseurs audio pour les lignes de 
téléphone et de -diffusion, des consoles à 
conversion numérique vidéo pour travail en  

direct, des systèmes de contrôle à distance, 
des systèmes d'essai acoustique, du matériel 
informatique mobile, des ordinateurs à grande 
puissance, des systèmes de gestion des télé-
communications et de l'équipement de saisie 
des données et de contrôle de supervision. 

La participation canadienne à cet événe-
ment a d'ailleurs connu un tel succès que nos 
délégués commerciaux travaillent déjà en 
vue de la prochaine édition du salon, qui aura 
lieu en mai 1988 à Birmingham. 

Pour de plus amples renseignements sur 
des salons similaires ou les débouchés com-
merciaux en Europe, communiquer avec Mme 
Liliana Sarda, Direction de la promotion com-
merciale en Europe (RCTF), ministère des 
Affaires extérieures, au (613) 996-5554; ou 
avec M. Tony Chernushenko, Direction du 
développement de la technologie (TTT), au 
996-1930; ou encore composer le numéro 
d'Info-Export. 

tion et les systèmes d'armement. 
Le matériel terrestre ira du soutien en 

situation de combat et des véhicules de 
combat au matériel de détection et de com-
munication, en passant par l'équipement 
logistique et les armements au sol. 

En mer, il sera question de mines, d'électro-
nique et d'instruments de navigation, de 
logistique navale, de navires, d'armement, de 
balises, de systèmes de propulsion, d'équipe-
ment de bord et de technologie sous-marine. 

Les visiteurs attendus comprennent des 
attachés militaires, des acheteurs, des ingé-
nieurs et des chercheurs de Turquie et du 
Moyen-Orient, d'Asie du Sud et d'Afrique du 
Nord et du Centre. 

De plus, avec la création d'un fonds turc 
pour l'industrie de défense permettant un 
appui financier pour les achats et la création 
d'entreprises conjointes de matériel de dé-
fense, ce pays pourrait présenter d'intéres-
sants débouchés commerciaux aux fabricants 
canadiens de matériel de défense. 

Pour plus de détails sur les salons ou la 
façon d'y participer, communiquer avec l'am-
bassade du Canada en Turquie, Nenehatun 
Caddesi 75, Gaziosmanpasa, Ankara (Tur-
quie). Câble: DOMCAN ANKARA. Télex: 
(code de destination 607) 42369 (A/B 42369 
DCAN TR). 

Un salon de gros millions 



Abonnement 
CanadExport est distribué gratuitement au 

Canada aux fabricants et aux milieux des 
affaires. Pour vous abonner au bulletin, veuillez 
remplir le bon de commande ci-dessous ou 
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Nouvelles commerciales 

N BREF Les É.-U. misent sur la qualité 
Paris fait appel à Teron d'Ottawa 

C'est une société immobilière inter-
nationale d'Ottawa qui réalisera le plus 
important investissement jamais effectué 
par une entreprise canadienne à Paris. 
La Teron International financera un 
projet d'aménagement immobilier de 
400 millions de dollars, qui sera réalisé 
par la société française Dumez. L'entre-
prise a également conclu avec la ville de 
Versailles un contrat de 70 millions de 
dollars en vue d'un projet d'aménage-
ment et de reconstruction. Deux autres 
projets conjoints sont déjà à l'étude, en 
Guinée et en Grèce. 

•  Le génie canadien 
sehisseausommet 
(Suite de la première page.) 

traies hydro-électriques importantes partout 
dans le monde, dont la capacité totale repré-
sente environ 70 000 MW. 

La Salzgitter Consult, de la République 
fédérale d'Allemagne, participera également 
à l'étude avec -  des services spécialisés en 
irrigation et en développement agricole. 

L'étude portera sur le barrage principal et la 
centrale hydro-électrique envisagés pour 
Chisapani, sur le fleuve Karnali du Népal, 
ainsi que sur les possibilités d'aménagement 
en amont. Le barrage de Chisapani serait l'un 
des plus élevés au monde et permettrait de 
produire de 3 500 à 4 000 MW. 

Le gouvernement du Canada appuie active-
ment la mise en valeur des ressources en eau 
et en énergie du Népal depuis 1978. Les trois 
sociétés canadiennes du consortium Hima-
layan Power consultants ont déjà fourni des 
services consultatifs à la Nepal Electricity 
Authority et à la Water and Energy Com-
mission, créés par Népal dans le cadre du 
projet de mise en valeur des ressources en 
eau et en énergie parrainé par l'Agence 
canadienne de développement international 
(ACDI). 

Le directeur général de Himalayan Power 
Consultants, M. Gavin Warnock, a précisé 
que le travail effectué pendant plusieurs 
années au Népal dans le cadre du contrat de 
l'ACDI a permis au consortium de démontrer 
ses compétences techniques sur ce marché, 
ce qui a été déterminant dans l'obtention du 
contrat de Chisapani. 

L'étude de Chisapani sera terminée en 
1988, après 27 mois de recherches sur place. 

Un des premiers objectifs du projet vise le 
transfert de technologie et la formation d'ingé-
nieurs népalais dans les compétences re-
quises pour la mise au point de projets de 
cette envergure.  

(Suite de la première page.) 

proximité du marché facilite les contacts 
personnels et entre sociétés et permet de 
rester concurrentiel sur le plan des frais de 
transport et des délais de livraison. 

Toutefois, malgré ces facteurs favorables, 
le guide avertit les exportateurs canadiens 
qu'ils devront déployer toutes leurs res-
sources de commercialisation pour faire 
accepter la conception et la qualité de leurs 
produits. 

Parmi les débouchés les plus intéressants 
pour nombre d'exportateurs canadiens figu-
rent les achats directs de la défense améri-
caine et les contrats de sous-traitance avec 
l'industrie américaine dans ce secteur. 

Le Canada est d'ailleurs favorisé par les 
Accords canado-américains de partage du 
développement et de la production du maté-
riel de défense, qui permettent l'importation 
en franchise du matériel de défense canadien, 
sans les restrictions du » Buy America Act » . 

Les acheteurs américains, par conséquent, 
évaluent les entreprises canadiennes en fonc-
tion des mêmes critères de prix-qualité-
livraison qu'ils appliquent aux fournisseurs 
américains. 

Selon le guide, tous les produits com-
mercialisés de manière concurrentielle et à 
prix compétitif peuvent se vendre dans cette 

(Suite de la première page.) 
réglera le sous-traitant qu'après avoir été lui-
même payé par l'acheteur étranger. 

Maintenant, l'assurance contre les risques 
à l'étranger protège le sous-traitant des 
pertes attribuables à un défaut de paiement 
pour des raisons commerciales ou politiques. 

Les risques couverts sont l'insolvabilité de 
l'acheteur étranger, la résiliation du contrat 
d'exportation, l'annulation ou encore le non-
renouvellement des licences d'importation 
ou d'exportation et même les risques de 
guerre, de révolution ou d'insurrection. 

De plus, un avenant à la police protège le 
sous-traitant contre le non-paiement de 
l'acheteur étranger si l'exportateur ne 
s'acquitte pas de ses obligations. . 

Lorsque l'exportateur et le sous-traitant 
sont liés par un contrat inconditionnel, 
l'assurance-risques au pays protège le sous-
traitant du risque de non-paiement de la part 
de l'exportateur, à condition que le sous-
traitant n'ait pas failli à ses obligations. 

Les risques couverts par cette police com-
prennent l'insolvabilité de l'exportateur, le 
défaut de l'exportateur d'effectuer un verse-
ment à la date prévue et la résiliation du 
contrat de sous-traitance par l'exportateur 
pour des raisons indépendantes de la volonté 
du sous-traitant. 

Les sociétés canadiennes qui désirent en 

région des États-Unis. 
Mais les possibilités sont particulièrement 

intéressantes dans certains domaines comme 
le matériel électronique et de télécommunica-
tion, les produits de consommation, les vête-
ments, les meubles de foyer et de bureau, le 
poisson et les produits alimentaires, les 
produits d'hygiène et de santé, le matériel de 
transport, les embarcations de plaisance, le 
matériel sportif et de loisir, les machines, les 
oeuvres d'art et l'artisanat et les exportations 
d'un tiers pays. 

L'an dernier, les exportations canadiennes 
vers la région de New York ont atteint près de 
14 milliards de dollars, ce qui représentait 
16,6 % des exportations canadiennes à desti-
nation des États-Unis. 

L'Ontario était au premier rang des pro-
vinces exportatrices (9 milliards), suivie du 
Québec (3 milliards), des provinces des Prai-
ries (1 milliard), des provinces de l'Atlantique 
(484 millions) et la Colombie-Britannique 
(328 millions). 

Pour se procurer un exemplaire du Guide 
de l'exportateur canadien — États- Unis (New 
York), qui offre également des conseils sur 
les douanes, la livraison et l'expédition et de 
nombreuses adresses utiles, communiquer 
avec le service des publications d'Info-Export 
en composant sans frais le 1-800-267-8488. 

savoir plus long sur ces nouvelles polices 
d'assurance peuvent communiquer avec le 
bureau régional de la S.E.E., à Halifax, 
Montréal, Ottawa, Toronto, London, Winni-
peg, Calgary ou Vancouver. 

Assurances-risques pour exportateurs 

CanadExport est un bulletin bimensuel du ministère des Affaires extérieures, 
Direction des services de communication sur l'exportation (BTC). 
Rédacteur en chef (1): Louis Kovacs (613) 995-7891. 
Rédacteur: Don Wight (613) 995-8682. 
CENTRE INFO-EXPORT (composez sans frais): 1-800-267-8376. 
Télex: 053-3745 (BTCE). Indicatif: External Ott. 
Tirage bimensuel: 27 000 exemplaires. 
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Exporter, ça rapporte! 
C'est le message que l'on entendra 

partout au pays le mois prochain, au 
lancement de ce qui est 
devenu en quatre années 
seulement un événe-
ment marquant pour le 
commerce extérieur. 

Octobre a été désigné 
le Mois canadien de l'ex-
portation et cette campagne met l'accen 
sur les avantages du commerce à l'expor-
tation, encourage une présence cana- 

dienne accrue sur les marchés extérieurs 
et sensibilise le public en général sur 
l'importance des exportations pour l'éco-
nomie canadienne et notre niveau de vie. 

L'importance des exportations est 
indéniable. 

Les statistiques révèlent qu'un emploi 
sur trois au Canada (environ trois millions) 
est lié directement à l'exportation et que 
des exportations canadiennes d'un milliard 
de dollars créent environ 20 000 emplois 
au Canada. 

En 1985,1e pays a exporté pour 146,9 mil- 

liards de dollars de biens et de services 
à destination de 147 pays. Ces données 
sont impressionnantes, mais nos gens 
d'affaires et nos responsables commer-
ciaux savent bien que la concurrence inter-
nationale est trop intense pour que nous 
puissions nous reposer sur nos lauriers. 

Il ne faut pas cesser de travailler et c'est 
ici qu'entre en jeu le Mois canadien de 
l'exportation, qui sera lancé par le ministre 
du Commerce extérieur, Mme Pat Carney. 

Cet effort de promotion des exportations 
(Von-  page 8: Promouvoir.) 

Pour mieuxtrouver 
desclientsaux É.-U. 

Les exportateurs canadiens de produits 
du poisson et de l'agro-alimentaire à des-
tination des États-Unis ont maintenant 
l'occasion de se tailler une part encore plus 
importante de ce lucratif marché grâce à 
un nouveau programme du ministère des 
Affaires extérieures. 

Le marché américain absorbe chaque 
année pour près de 2 milliards de dollars 
en exportations canadiennes de ce sec-
teur, mais notre part du marché représente 
seulement 5 % du total, ce qui laisse 
d'amples possibilités de croissance. 

C'est à ce niveau qu'entre en jeu le 
programme Avis aux acheteurs. 

Ce programme, lancé à titre d'essai pour 
un an par la Direction générale de l'agri-
culture, des pêches et des produits alimen-
taires du Ministère, vise à mieux faire 
connaître les produits canadiens aux 
États-Unis. Il permettra à des acheteurs 

(Voir page 8: Un coup.) 

Ça donne pas dans le `panneau 
Les autoroutes du monde abordent le 

virage technologique avec des panneaux 
canadiens fabriqués et installés par la 
Ferranti-Packard Electronics Ltd. 

Brillant 	•exploit! • est de plus en plus en demande ailleurs en 
à l'intention des conducteurs. Ce.  produit 

Grande-Bretagne et en France. 
Le système permet d'afficher en quel-

ques secondes des renseignements à jour 
sur la circulation et les conditions de la 
route à l'intention des conducteurs, à partir 
d'un poste central de contrôle de la circu-
lation et des routes. 

Selon un porte-parole de Ferranti- 
(Voir page 8: Le Canada.) 

Guide des nouveaux 
débouchés en Inde 

Le marché de l'Inde est complexe et très 
réglementé, mais le vent de libéralisation 
qui souffle pourrait ouvrir des portes aux 
exportateurs canadiens qui s'intéressent à 
ce marché énorme et en pleine croissance. 

Toutefois, dans le Market Guide-India 
publié récemment par la Banque royale du 
Canada, on conseille aux entreprises dé-
sireuses d'établir des relations d'affaires 
avec ce pays d'effectuer des recherches 
poussées sur le marché, avant de s'engager 
dans des négociations commerciales. 

Cette précaution est nécessaire à cause 
e l'omniprésence gouvernementale dans 

l'économie indienne, avec de nombreux 
organismes de réglementation pour divers 
secteurs de l'économie. 

Cet état de choses n'a cependant pas 
empêché les entreprises canadiennes de 
faire affaires en Inde. Elles ont en effet 
découvert qu'avec de la persévérance, les 
débouchés commerciaux se définissent et 

(Voir page 2: Grosses.) 

78 %: ÉTATS-UNIS 
9,2%:  ASIE-PACIFIQUE 
6.8%: EUROPE DE L'OUEST 
2.4%:  AMÉRIQUE L.-ANTILLES 
2,0%:  AFRIQUE-M.-ORIENT 
1,6%: EUROPE DE L'EST 

(données de 1985) 

Source: Statistique Canada. 

Y 

La société torontoise a récemment ob-
tenu trois commandes de 3 millions de dol-
lars de Avon (Grande-Bretagne), la ville de 
New York et de la Colombie-Britannique, 
pour son système d'affichage d'information 

Selon un relevé effectué annuellement par 
le ministère de l'Énergie, des Mines et des 
Ressources, le Canada a conservé son pre-
mier rang mondial dans la production et l'ex-
portation d'uranium, avec 85 %de sa produc-
tion destinée aux marchés extérieurs. L'an 
dernier, les producteurs canadiens ont ex-
porté 10 029 tonnes d'uranium, d'une valeur 
de 960 millions de dollars. 
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Débouchés commerciaux 

Grosses possibilités commerciales en Inde Marchés mondiaux 
Grèce— La Hellenic Civil Aviation Authority 
lance deux appels d'offres. Le premier, qui 
arrive à échéance le 30 septembre, vise un 
oscilloscope double portatif (100 MHz) et de 
l'équipement coaxial, tandis que le second, 
pour le 2 octobre, touche 2 systèmes 
d'enregistrement et de reproduction de mes-
sages aviomatic pour la diffusion de rensei-
gnements météorologiques. Notre mission 
peut transmettre les documents complets 
des appels d'offres, à des frais de 55 à 60 $. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Athènes, télex: (code de destination 601) 
215584, indicatif (215584 DOM GR). 

Grèce — La Hellenic Telecommunications 
Authority sollicite les soumissions visant 
plusieurs systèmes de contrôle de pression 
des gaz pour câbles de télécommunication. 
Les produits visés comprennent 62 mano-
mètres de contact, 36 manomètres de pré-
cision, 61 régulateurs de pression inter-
médiaire, 21 postes intérieurs d'alimentation 
en gaz, 1 poste souterrain d'alimentation, 
11 postes centraux de supervision, 30 bon-
bonnes de 50 litres et 45 bonbonnes de 
27 litres. Les soumissions sont acceptées 
jusqu'au 9 octobre. Communiquer avec 
l'ambassade du Canada à Athènes. 

Grèce — La Hellenic Public Power Corp. 
vient de lancer un appel d'offres, arrivant à 
échéance le 10 oct., en vue d'acquérir 4 ré-
gulateurs automatiques de tension point 
par point PCS, fonctionnant sous tension 
de 21 KV, à une puissance nominale de 
1 000 KVA ou absolue de 10 000 KVA. On 
cherche également d'autres régulateurs 
mais d'une puissance nominale de 500 KVA 
ou absolue de 5 000 KVA. Communiquer 
avec l'ambassade du Canada à Athènes. 

Grèce — La Hellenic Civil Aviation Authority 
a lancé un appel d'offres en vue d'acquérir 
25 antennes PCS, dans la bande d'hyper-
fréquences de 225 à 400 MHz. Les soumis-
sions doivent parvenir à l'organisme avant le 
7 octobre. Notre mission peut transmettre 
les documents de l'appel d'offres à des frais 
de 55 à 60  S.  Communiquer avec l'ambas-
sade du Canada à Athènes, télex: (code de 
destination 601) 215584, indicatif (215584 
DOM GR). 

Syrie — Le ministère syrien de l'Éducation 
supérieure a lancé un appel d'offres visant 
de l'équipement destiné à une école agri-
cole. Il s'agit de machines agricoles et 
d'outils pour le travail en atelier, de véhi-
cules, de matériel visuel et d'équipement 
pour l'élevage des animaux et de la volaille 
et le traitement des fruits, des légumes et 
des produits laitiers. Les soumissions doi-
vent être présentées avant le 4 octobre. 
Notre mission peut transmettre les docu-
ments de l'appel d'offres, sur réception 
d'une autorisation par télex. Communiquer 
avec l'ambassade du Canada à Amman 
(Jordanie), télex: (code de destination 493) 
23080, indicatif (23080 CANAD JO). 

(Suite de la première page.) 

les contrats s'obtiennent dans ce pays. 

Ainsi, l'an dernier, les exportations cana-
diennes à destination de l'Inde ont atteint un 
total de 488,7 millions de dollars, soit une 
hausse de 3,8 % par rapport à l'année précé-
dente. Nos principales exportations compre-
naient les huiles et les graisses, le soufre, 
l'engrais, la pâte de bois et l'amiante. 

Avec la libéralisation qui s'amorce, notam-
ment dans le secteur de l'électronique, de 
tous nouveaux débouchés se présentent. 

Les divers changements politiques qui 
touchent l'industrie de l'électronique illus-
trent bien l'évolution d'ensemble vers la 
libéralisation et l'ouverture à la technologie 
étrangère. 

Ainsi, on note avec intérêt que les tarifs 
douaniers ont été abolis pour l'importation 
d'ordinateurs avancés et que les tarifs pour 
les importations de composantes sont tombés 
de 75 à 25 %. 

Dans ce contexte, quels sont les débouchés 
pour les exportateurs canadiens? . 

Selon le guide, il existe des possibilités inté-
ressantes pour les exportateurs de machines-
outils, d'équipement électrique, d'instruments 
aratoires et de composantes électriques. 

D'autres possibilités d'exportation, d'entre-
prise conjointe ou de licence se retrouvent 
dans lés domaines de l'équipement de télé-
communication, de l'informatique, de l'ex-
ploration et du forage du pétrole et du gaz, de 
l'équipement pour les mines et les centrales 

thermiques et hydro-électriques, de l'auto-
mobile et des pièces, de l'équipement d'entre-
tien des ports, de l'équipement d'exploitation 
et d'entretien ferroviaires, des usines et de 
l'équipement pour l'engrais, des usines et de 
l'équipement pour la transformation des pro-
duits chimiques et du pétrole et du gaz, et de 
l'équipement agricole. 

Dans le guide, on souligne que les straté-
gies d'entreprise conjointe et de licence pour 
percer sur le marché indien ont fait leurs 
preuves, en précisant qu'il est essentiel d'avoir 
un agent local pour faire affaires en Inde. 

En plus d'exposer en détail les possibilités 
d'exportation, le Market Guide-India offre 
une mine de renseignements sur les caracté-
ristiques et les tendances du marché, les 
règlements régissant le commerce et les 
devises, les possibilités et les stimulants à 
l'investissement étranger, avec une liste de 
contacts utiles et de services pour les 
exportateurs. 

Le Market Guide-India est le quatorzième 
d'une série portant sur divers pays. On peut 
l'obtenir à n'importe quel centre international 
de la Banque Royale. 

Pour de plus amples renseignements sur le 
commerce entre l'Inde et le Canada, com-
muniquer avec la Direction de l'expansion du 
commerce en Asie du Sud et du Sud-Est 
(PST), ministère des Affaires extérieures, au 
(613) 996-5945 ou 995-7689; ou encore com-
poser le numéro du centre I nfo-Export. 

Le gouvernement de Malaysia s'est ferme-
ment engagé dans l'industrialisation de son 
économie, ce qui a créé de nouvelles possi-
bilités pour l'investissement canadien dans 
ce pays et la nécessité de mettre sur pied une 
telle conférence. 

Le secrétaire d'État aux Affaires exté-
rieures, M. Joe Clark, prononcera le mot de 
bienvenue tandis que le ministre des Affaires 
étrangères de Malaysia, M. Dato' Rais Yatim, 
sera le conférencier invité. 

Les inscriptions à la conférence auront lieu 
l'après-midi du 7 octobre, à l'hôtel Skyline. 
Pour de plus amples renseignements, com-
muniquer avec le secrétariat de la Confé-
rence, au (613) 238-1070; ou avec le président 
du comité des programmes, M. Martin Rudner, 
au (613) 564-2891. 

De gros débouchés en vue en Malaysia 

Cette conférence est parrainée conjointe-
ment par l'Institute of Strategic and Interna-
tional Studies (Kuala Lumpur), la Fondation En 1985, les exportations canadiennes à 
Asie-Pacifique du Canada, le Conseil écono- 	destination de Malaysia ont atteint 204,3 mil- 
mique des pays du bassin du Pacifique- 	lions de dollars, contre des importations de 
comité canadien, et le Norman Paterson 	146 millions. 
School of International Affairs (Carleton 
University). 

Des universitaires et des représentants du 
secteur public et du monde des affaires du 
Canada et de Malaysia discuteront des rela-
tions entre nos deux pays, avec quatre grands 
thèmes, soit la Malaysia vers l'an 2000, 
les tendances des relations économiques 
canado-malaysiennes, la stratégie industri-
elle de la Malaysia vers l'an 2000, et le per-
fectionnement des ressources humaines 
malaysiennes, en particulier les profession-
nels et la main-d'œuvre hautement qualifiée. 

Les pays en bordure du Pacifique ont 
déclassé les deux Europes à titre de deuxième 
partenaire commercial du Canada, après les 
États-Unis, et il s'agit du marché qui connaît 
la plus forte croissance au monde. 

La conférence Canada-Malaysia, qui aura 	Le Canada et la Malaysia ont signé un 
lieu du 7 au 9 octobre à l'hôtel Skyline 	accord créant une ligne de crédit de 17 mil- 
d'Ottawa, mettra l'accent sur les possibilités 	lions de dollars, en vue de faciliter le transfert 
d'échanges commerciaux accrus entre les 	de technologie vers la Malaysia, devenue 
deux pays. 	 notre deuxième partenaire commercial dans 

la bordure du Pacifique, après le Japon, et le 
premier de l'ANASE. 

; 



Le Mois de l'exportation 

Dates et lieux à noter au calendrier 
La liste partielle suivante d'événements 

axés sur l'exportation est présentée par 
région et en ordre chronologique. On 
trouvera le nom de l'événement et sa 
description, le nom de l'organisme qui le 
parraine, l'endroit où il aura lieu et le nom 
et numéro de téléphone de la personne à 
qui s'adresser pour de plus amples rensei-
gnements. La suite de la liste paraîtra dans 
le prochain numéro. 

travers le Canada 
Sept.-oct.: Mission d'acheteurs de la Royal 
Host, une grande société japonaise d'ali-
ments-minute à la recherche d'aliments et de 
produits du poisson, parrainée par le minis-
tère des Affaires extérieures. De Vancouver 
(C.-B.) à St. John's (T.-N.) RenseianiFeFil="' 
Ruth Zeisler, (613) 995-8606. 

Date à préclserf Atelier sur ,,commercialisa- 
tion du matériel de télécomniunication aux 
États-Unis4MABC. Vancouve6 Renseigne- 
ments: Rod  Johnson. (604) 661-2267. er  

Oct.-nov.: Exposition sur l'esprit d'entreprise 
du Canada — Présentation de succès ca.na-
diens, avec un accent particulier sur l'expor-
tation. Montréal, 7-13 oct.; Woodbridge 
(Ont.), 10-13 oct.; Halifax, 11-18 oct.; Moncton; 

23-30 oct.; Regina, 30 oct.-2 nov. Ren-
seignements: Laurie Jones, (819) 994-3647. 

Oct.-nov.: Ateliers sur les politiques d'expé-
dition Canada-Amérique du Sud — Options 
pour résoudre les problèmes de transport 
entre les deux continents. Ministère de 
Affaires extérieures, Exporters Coalition on 
Canadian Maritime Policy. Plusieurs endroits 
au Canada. Renseignements: I.G. Lochheati, 
(613) 996-2964. 

Colombie-Britannique  
ler oct.: Colloque «Exportez vos produits» — 
Évaluation de vos débouchés à l'exportation 
et mise au point d'une stratégie. Banque fédé-
rale de développement, Association cana-
dienne d'exportation. Pan Pacific Vancouver 
Hotel, Vancouver. Renseignements: John 
Noonan, (604) 666-7873. 

13-15 OCt.: 43e assemblée annuelle de l'Asso-
ciation canadienne d'exportation — Thème: 
le commerce extérieur canadien et le défi du 
Pacifique. Pan Pacific Vancouver Hotel, Van-
couver. Renseignements: Marcelle Lapointe, 
(613) 238-8888. 

15 oct.: Colloque «Exportez vos produits» — 
Évaluation de vos débouchés à l'exportation 
et mise au point d'une stratégie. Banque 
fédérale de développement, Association 
canadienne d'exportation. Sherwood Park 
Inn, Victoria. Renseignements: Phil Viel, 
(604) 388-0161. 

16-17 oct.: Conférence sur le commerce 
extérieur — Des représentants de l'industrie 
des transports à l'exportation aborderont des 
questions comme les perspectives pour le 
commerce des denrées, le transport et l'ex-
pansion du commerce avec l'Asie-Pacifique. 
Administration du port de Prince Rupert. Port 
de Prince Rupert. Renseignements: Dolores 
Macintosh, (604) 627-7545. 

Date à préciser: Atelier sur la commercialisa-
tion de la technologie de pointe en Chine. 
EMABC. Vancouver. Renseignementellod 
Johnson, (604) 661-2267. 

14 oct.: Prix d'excellence à l'exportation 
canadienne — Le ministre du commerce 
extérieur, M me Pat Carney, présentera les 
Prix aux meilleurs exportateurs canadiens 
de 1986. Ministère des Affaires extérieures. 
Pan Pacific Vancouver Hotel, Vancouver. 
Renseignements: Bey Hexter, (613) 
996-2947. 

Date-à` préciserrAteliersurieerègleménts 
japonais pour l'importation de produits agri-
coles, alimentaires t 'du poisson. Canada 
Japan Business Coopérative Council. Van-
couver. Renseignernebts: Rod Johnson, 
(604) 661-2267. 

Date à préciser: AteÛer.d'information spécial 
sur les contrôles canadiens des exportations. 
EMABC. Vancouver. Renseignements: Rod 
Johnson, (604) 661-2267. 

Date à préciser: Visite de délégués commer-
ciaux en poste dans la bordure du Pacifique. 
Groupements locaux (Chambre de com-
merce, commissions de développement éco-
nomique régional, etc.). Plusieurs endroits en 
C.-B. Renseignements: Rod Johnson, (604) 
661-2267. 

Alberta  
Sept.-oct.: Ateliers régionaux sur l'exporta-
tion à des réunions locales de la Chambre de 
commerce. Expansion économique,'Agricul-
ture Alberta, Chambre de commerce. Red 
Deer et autres endroits en Alberta. Rensei-
gnements: Doug Bienert, (403) 427-4241. 

2-3 oct.: Atelier de la Banque asiatique de 
développement, à l'intention des entreprises 
qui élaborent des soumissions. Ministère des 
Affaires extérieures. Calgary. Renseigne-
ments: Lee Hearn, (403) 427-4809. 

16-18 oct.: Conférence sur les stratégies de 
croissance de l'Alberta pour le marché inter-
national — Événement annuel important avec 
la participation du gôuvernement, des entre- 

prises, des syndicats, des universités et des 
agriculteurs. Conference Society of Alberta. 
Jasper. Renseignements: Mike Marks, (403) 
420-2944. 

Saskatchewan 
16-17 oct.: Colloque sur le commerce canado-
américain — Exposés et discussions sur les 
douanes, l'assurance-responsabilité, le libre-
échange, expérience d'un acheteur améri-
cain et d'un exportateur chevronné de Saskat-
chewan, et rencontres individuelles entre 
exportateurs et délégués commerciaux. 
Ministère des Affaires extérieures. Sheraton 
Centre, Regina. Renseignements: Burke Dar-
ling, (306) 975-4346. 

004,„Ftéunion du Saskatoon Export Club. 
Saskatchewan Export Club. Saskatoon. Ren-
seignements:  Lynda Northover, (613) 
994-46421 

Manitoba  
Sept.-oct.: Conférence sur les institutions 
financières internationales — Préparation à 
une mission provinciale en novembre visant 
la Banque mondiale et le Programme de 
développement des Nations-Unies. Minis-
tères de l'Expansion industrielle régionale et 
des Affaires extérieures. Winnipeg. Rensei-
gnements: Don Hodgson, (204) 949-5942. 

A partir de sept: Mise au point d'un cours de 
30 heures sur l'exportation. Ministère de 
l'Expansion industrielle régionale. University 
of Manitoba. Renseignements: Lorraine 
Andras, (204) 949-2387. 

3 oct.: Mois du commerce extérieur au 
Manitoba — Déjeuner-causerie avec Alan 
Gotleib. Ministère de l'Expansion industrielle 
régionale. Winnipeg. Renseignements: Don 
Hodgson, (204) 949-5942. 

7-8 oct.: Entrevues avec des délégués com-
merciaux et visite d'usines. Ministère de 
l'Expansion industrielle régionale. Winni-
peg. Renseignements: Don Hodgson, (204) 
949-5942. 

17 oct.: Atelier sur la responsabilité liée au 
produit — Exposé d'un spécialiste américain 
sur la façon de se protéger. Ministère de 
l'Expansion industrielle régionale, province 
du Manitoba, Association des manufacturiers 
canadiens. Winnipeg. Renseignements: Lor-
raine Andras, (204) 949-2387. 

Oct.: Colloque sur l'exportation d'équipe-
ment agricole. Ministère manitobain de l'In-
dustrie, du Commerce et de la Technologie, 
Prairie Implement Manufacturers Association 
(PIMA). Winnipeg. Renseignements: Jim 
Stewart, (204) 945-2443. 

Ontario 
29-30 sept: Mission britannique de com-
merce et d'investissement, produits de dé-
fense — Rencontres avec des représentants 
de sociétés canadiennes et visites d'usines. 

Date à préciser: Marché des achats gouver-
nementaux américains —Sources d'informa-
tion et procédures de soumission pour les 
achats gouvernementaux non militaires aux 
États-Unis. Ministère de l'Expansion indus-
trielle régionale. Vancouver. Renseigne-
ments: Rod Johnson, (604) 661-2267. 

Date à préciser:Atelier sur la commercialisa-
tion de la technologie, de pointe au Japon. 
Electronic Manufactuiers Association of Bri-
tish Columbia (EMABC), Renseignements: 
Rod Johnson, (604) 661-2267. 



Date à préciser: Techniques de négociation 
avec les Japonais. Ministère de 

. industrielle régionale, Windsor Essex County 
Development Commission: Windsar-Re 
gnements: R. Cream, (519) 679-5820. 

Le Mois de l'exportation 

Ministère des Affaires extérieures. Ottawa. 
Renseignements: Dick Pryde, (416) 365-3772. 

29 sept.-1« oct.: Principes et pratiques des 
documents à l'exportation — Cours de 3 jours 
abordant les INCOTERMES, les lettres de 
crédit, la détermination des coûts, l'expédi-
tion et la correspondance avec l'exportation. 
Association des manufacturiers canadiens. 
Holiday Inn, Don Valley Toronto. Rensei-
gnements: Hilda Duplitza, (416) 363-7261, 
poste 252. 

1« oct.: Lancement du Mois de l'exportation 
— Petit déjeuner-causerie avec des délégués 
commerciaux sur le marché des États améri-
cains limitrophes. Chambre de commerce de 
Thunder Bay. Airlane Motel, Thunder Bay. 
Renseignements: W. Mokemela, (807) 
623-4436. 

1«-3 oct.: Assemblée annuelle deAssoci 
tion des manufacturiers d'équipement électri- 1 
que et électronique du Canada — ÉtelEies de - 
cas sur la compétitivité: rémunérationlqua-' - 
lité, automatisation et systèmes Just in tire. 
Association des manufacturiers d'équipement - 
électrique et électronique du Canada. Shera: - 
ton Hotel, Toronto. Renseignements: David 
E.P. Armour, (416) 862-7152. 

1«-29 oct.: Cours d'introduction au système 
douanier canadien. Humber College. Rexdale 
Campus, Toronto. Renseignements: Carrie 
Andrews, (416) 675-3111, poste 4271. 

2 oct.:Atelier sur la coopération commercial 
en alimentation et en agriculture — D'émi-
nents représentants de l'industrie française 
de l'alimentation donneront leur perception 
du contexte économique et des débouchés 
commerciaux. Ministère des Affaires exté-
rieures. Bristol Place Hotel, Toronto. Rensei-
gnements: A. Christensen, (416) 365-3707. 

6-7 oct.:Préparation d'une bonne soumission 
pour les projets financés par la Banque 
asiatique de développement. Ministères des 
Affaires extérieures et de l'Expansion indus-
trielle régionale, Association des manufac-
turiers canadiens. Plaza II Hotel, Toronto. 
Renseignements: Jean-Pierre Hammel, (613) 
996-5348. 

6-7 oct.: Mission britannique de commerce et 
d'investissement, produits de défense — 
Rencontres avec des représentants de socié-
tés canadiennes et visites d'usines. Ministère 
des Affaires extérieures. Toronto. Rensei-
gnements: Dick Pryde, (416) 365-3772. 

7-9 oct.: Conférence Canada-Malaysia — 
L'occasion d'étudier les façons d'accroître 
nos relations bilatérales en matière de com-
merce et de formation professionnelle et 
technique. Norman Paterson School of Inter-
national Affairs, Carleton University, et I nsti-
tute of Strategic and International Studies 
(Kuala Lumpur). Skyline Hotel, Ottawa. Ren-
seignements: Martin Rudner, (613) 564-2891. 

10-12 oct.:Stratégies de développement pour 
le Sud-Est asiatique — Conférence sur les 
questions économiques, sociales, culturelles 

Québec 
24 sept.-26 nov.: Introduction au commer0 
international — Cours pour faire connaître 
aux gestionnaires les ton, ctions commerciales 
liées aux exportatiorisl Ministère du Com-
merce extérieur, Association des manufac-
turiers canadiens. Irrurieuble de la Banque 
nationale du Canada, Montréal. Renseigne-
ments: Guy Hurtubiie (14) 866-7774. 
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2-3 oct.: Mission britannique de commerce et 
d'investissement, produits de défense — Ren-
contres avec des représentants de sociétés 
canadiennes et visites d'usines. Ministère des 
Affaires extérieures. Montréal. Renseigne-
ments: Dick Pryde, (416) 365-3772. 

8 oct.: Colloque de l'Association des ban- 
quiers canadiens — Méthodologie et docu- 

mentation des transactions internationales. 
Assocation des banquiers internationaux de 
Montréal, ministères de l'Expansion indus-
trielle régionale, du Commerce et du Dévelop-
pement technologique. Hôtel Hilton, Dorval. 
Renseignements: Claude Lavoie, (514) 283- 
8791, ou Claudette Mariello Barbaud, (514) 
849-9471. 

9 oct.: Colloque sur l'exportation. Ministère 
de l'EXpansion industrielle régionale. Hôtel 
Benedictarele, St-George de Beauce. Ren-
seignements: Jean Grandmaison, (418) 
648-2507. 

10 oct.: Colloque d'introduction à l'échange 
électronique de données — Présentation du 
concept et des avantages de l'échange élec-
tronique de données entre sociétés et orga-
nismes gouvernementaux. Electronic Data 
I nterchange Council of Canada, industrie des 

...alimentaet trissons. Le Grand Hôtel, Mont- 
réal. Renseignements: Ross Bragdon, (514) 
- - - - - - 

15 oct.: Perspectives Brésil 86 — Colloque 
sur les possibilités d'investissement et de 
commerce au Brésil. Chambre de commerce 
Brésil-Canada. Hôtel Queen Elizabeth, Mont-
réal. Renseignements: Lou Bourgeois, (416) 
364-4634. 

15 oct.: Colloque sur l'exportation. Ministère 
de l'Expansion industrielle régionale. Hôtel 
de ville et restaurant Elite, Granby, Rensei-
gnements: R. Poirier, (819) 565-4713. 

15-19 oct.:Salon international • Le monde des 
affaires ,. — Des spécialistes de l'exportation 
seront présents à un kiosque pour répondre 
aux questions des gens d'affaires. Agence 
canadienne de développement international, 
ministère du Commerce et du Développement 
technologique. Québec. Renseignements: 
Louise Lafleur, (819) 997-6899, ou Charles-
Robert Dionne, (514) 873-5575. 

16-17 oci: Colloque sur le transport aux 
États-Unis. International Centre for Goods 
Transportation, ministère du Commerce et 
du Développement technologique, Chambre 
de commerce de Québec. Québec. Rensei-
gnements: Pierre Lavoie ou Pierre Farah-
Lajoie, (514) 524-3574. 

Nouveau-Brunswick  
ler oct.: Lancement du Mois de l'exportation 
au Nouveau-Brunswick — Déjeuner-causerie 
pour les exportateurs du N.-B. et leurs invités. 
Ministère de l'Expansion industrielle régio-
nale. Lord Beaverbrook Hotel, Fredericton. 
Renseignements: Gordon MacLennon, (506) 
857-6445. 

Nouvelle-Écosse 
8 oct.: Colloque d'introduction à l'échange 
électronique de données — Présentation du 
concept et des avantages de l'échange élec-
tronique de données entre sociétés et orga-
nismes gouvernementaux. Electronic Data 
Interchange Council of Canada, Canadian 
Office Product Association. Sheraton, Hali-
fax. Renseignements: Diane Brisebois. (416) 
239-2737. 

1« oct.: Lancement kuhtois de l'exportation 
au Québec — Déjeuner-causerie avec confé-
rencier. Ministères du Commerce et du Dé-
veloppement technologique, de l'Expansion 
industrielle régionale, et des Affaires exté-
rieures, Centre de commerce mondial de 
Montréal, Association des manufacturiers 
canadiens, Chambre de commerce, Bureau 
de commerce. Hôtel Le Méridien, Montréal. 
Renseignements: Sylvie La Flamme, (514) 
937-7771, ou Claude Lavoie, (514) 283-7907. 

2 oct.: Colloque pratique sur le transfert de 
technologie. Banque nationale, Association 
des manufacturiers canadiens, ministères 
de l'Expansion industrielle régionale, du 
Commerce et du Développement technolo-
gique, Centre de commerce mondial de 
Montréal. Immeuble de la Banque nationale, 
Montréal. Renseignements: William B. Horo-
vitz, (514) 283-8793, ou Jean-Guy Bériault, 
(514) 873-5575. 

et commerciales touchant les relations entre 
le Canada et le Sud-Est asiatique. Canadian 
Council for South-East Asian Studies. Carle-
ton University, Ottawa. Renseignements: 
Ozay Mehmet, (613) 564-2693. 

15 oct.: Colloque d'introduction à l'échange 
électronique de données — Présentation du 
concept et des avantages de l'échange élec-
tronique de données entre sociétés et orga-
nismes gouvernementaux. Electronic Data 
Interchange Council of Canada, Ontario 
Trucking Association. Skyline Hotel, Rexdale 
(Ont.). Renseignements: Kim Simpson, 
(416) 249-7101. 

16 oct.: Réunion dé l'Expoil„Club — Rôle des 
délégués commérciaux à l'étranger. Peter-
borough Export Club. Peterborough. Rensei-
gnements: Stéve Motta, (705) 142-3459. 

17 oct.: Brazil Outlook 86 Colloque sur les 	
Ir 

possibilités d investissement et de co—mTer-c-e"°a 
 au Brésil. Chambre de commerce Brésil- . 

Canada. CBAO Centre, Toronto. Renseigne-
ments: Lou Bourgeois: (416) 364-4634 1 

- 
251.-.5:yo5te 3101. 
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fie-du-Prince-Édouard  
tor oct.: Publication du Island Reporter — 
Bulletin sur l'exportation à11.-R-É. Ministère 
de l'Expansion industrielle régionale. Char-
lottetown. Renseignements: A.L. Bowman, 
(902) 566-7441. 

6 oct.: Exposé sur l'importance de l'expor-
tation pour 11.-P.-É. Club Rotary de Char-
lottetown. Confederation Centre, Charlotte-
town. Renseignements: A.L. Bowman, (902) 
566-7441. 

6 oct.: Réunion d'information sur l'impor-
tance de l'exportation pour 11.-P.-É. Greater 
Charlottetown Chamber of Commerce. Char-
lottetown. Renseignements: Emerson Gen-
nis, (902) 436-9651. 

8 oct.: Exposition sur l'exportation àl'I.-P.-É. 
Ministère de l'Expansion industrielle,régiç-
nale. Charlottetown Mall. Renseignements: 
A.L. Bowman, (902) 566-7441. 

7 oct.: Exposé sur l'exportation par un an,cien 
délégué commercial à Boston. Club Rotary 
de Summerside. Linkletter Inn and Convé 
tion Centre, Summerside. Renseignements 
Emerson Gennis, (902) 436-9651. 

8 oct.: Réunion d'information sur l'expor-
tation et son importance pour 11.-P.-É. 
West Prince Chamber of Commerce. Mill 
River. Renseignements: A.L. Bowman, (902) 
566-7441. 

Activités su 
Durant les mois à venir, les exportateurs 

canadiens auront l'occasion de participer à 
de nombreuses foires, missions et réunions 
commerciales, de façon autonome ou avec 
l'aide du ministère des Affaires extérieures 
ou de leur province. Voici une liste partielle 
de ces activités. 

États-Unis 
24-25 sept.: Seafood Expo — Salon interna-
tional, axé sur les marchés du Sud-Est améri-
cain. Ministère des Affaires extérieures.« 
Dallas (Texas). Renseignements: lan Bruce, 
(613) 996-3558. 

28 sept.-5 oct.: Mission commerciale en 
Alaska — Des gens d'affaires du Yukon parti-
ciperont à l'Alaska State Chamber of Com-
merce Trade Fair. Chambre de commerce 
du Yukon. Juneau, Anchorage, Fairbanks 
(Alaska). Renseignements: Larry Bagnell, 
(403) 668-4655. 

3-6 oct.: California Grocers Association 
Trade Show — Salon annuel pour acheteurs, 
courtiers grossistes et autres commerçants, 
avec 500 exposants. California Grocers Asso-
ciation. Reno Convention Centre, Reno 
(Nevada). Renseignements: Frank Davis, 
(613) 996-4209. 

5-9 oct.: Salon américain des mines. Las 
Vegas (Nevada). Renseignements: S. Gaw-
reletz, (613)993-6134. 

8 oct.: Colloque sur l'exportation — Situation 
actuelle et accès aux marchés d'exportation. 
Summerside Chamber of Commerce. Sum-
merside. Renseignements: Emerson Gennis, 
(902) 436-9651. 

13 oct.: Exposition sur l'exportation à11.-R-É. 
Ministère de l'Expansion industrielle régio-
nale. Summerside Mall. Renseignements: 
A.L. Bowman, (902) 566-7441. 

Terre-Neuve 
2-3 oct.: Mission commerciale de Hollande 
—Exposé sur le contektecommercial à T.-N., 
rencontres individuelles àvec des gens d'af-
faires. Associatioredes industries de l'océan 
des Pays-Bas./Élotel Nevi(cundland, St. 
John's. Renseignements: Pae Cronin, (709) 
772-5511. / 

Oct: Colloque sur les techniques -de  co 
ercialisation à l'exportat,ion — Les foires 
ommerciales. Ministères_dejExpansio 

industrielle régionale, et du Développement 
et du Tourisme de T-N. St. John's. Rense 
gnements: Kay Coxworthy, (709) 576-5592! 

6-8 oct.: 59e expositionkle la Water Pollution 
Control Federation -1- Pollution de l'eau. Los 
Angeles (Californie) Renseignements: 
J. Power, (613) 991-947$ 

7-8 oct.: Canadian Industrial Defence Exhi-
bition (Cl DEX 86) — Technologie de pointe et 
matériel militaire. Ministère des Affaires exté-
rieures. Philadelphie (Pennsylvanie). Rensei-
gnements: C. Bird, (613) 993-6134. 

8-9 oct.: Mission chez Boeing — Visite de 
l'usine de Boeing et rencontres pour con-
naître les besoins de la société et ses pra-
tiques d'achat de matériel aérospatial. Boeing. 
Seattle (Washington). Renseignements: Rod 
Johnson, (604) 661-2267. 

10 oct.: Atelier d'information à l'intention des 
nouveaux exportateurs de produits alimen-
taires vers les États frontaliers. Consulat 
général du Canada à Seattle (Washington). 
Renseignements: Rod Johnson, (604) 
661-2267. 

15-18 oct.: Fish Expo 86 — Important salon 
international du poisson. Boston (Massa-
chusetts). Renseignements: Doug Murray, 
(506) 453-2875. 

22-24 oct.: Salon commercial international 
—Occasion d'identifier des débouchés et de 
rencontrer un grand nombre de représentants 
de fabricants, négociants, distributeurs et 

Yukon 
28 sept.-5 oct.: Mission commerciale en 
Alaska — Des gens d'affaires du Yukon 
participeront à l'Alaska State Chamber of 
Commerce Trade Fair. Chambre -de com-
merce du Yukon. Juneau, Anchorage, Fair-
banks (Alaska). Renseignements: Larry Bag-
nell, (403) 668-4655. 

Nov.: -Parlons risques- — Discussion sur la 
situation économique. Société pour l'expan-
sion des exportations. Colombie-Britannique 
et Yukon. Renseignements: Ray Johnson, 
(604) 688-8658. 

Territoires du Nord-Ouest 
7 oct.: Réunion mensuelle de la Chambre de 
commerce — Exposé suivi de discussions 
d'exemples précis. Ministère de l'expansion 
industrielle régionale. Rankin Inlet Lodge, 
Ranking Inlet. Renseignements: Craig Yeo, 
(403)920-857,1. 

industrielle régionale. Ptarnaigan Inn, Hay 
River. Renseignements: Craig Yeo, (403) 
920-8571. 

16-18 oct.: Yellowknife, perspectives écono-
miques — Colloque sur les possibilités d'ex-
pansion économique, dont l'exportation. 
Chambre de commerce de Yellowknife. Yel-
lowknife Inn, Yellowknife. Renseignements: 
Craig Yeo, (403) 920-8571. 

grossistes. Association des manufacturiers 
canadiens. International Exposition Centre, 
Cleveland (Ohio). Renseignements: Monica 
Malkus, (416) 365-3760, ou E. Wang, (613) 
991-9481. 

27-28 oct.: Atelier d'information à l'intention 
des nouveaux exportateurs de produits du 
meuble vers les États frontaliers. Consulat 
général du Canada à Seattle (Washington). 
Renseignements: Rod Johnson, (604) 
661-2267. 

28 oct.: Mission commerciale des produits 
alimentaires de l'Ontario. Ministère de l'In-
dustrie, du Commerce et de la Technologie. 
Détroit (Michigan). Renseignements: Kathy 
Seebert, (312) 782-8685. 

29 oct.: Exposition de produits du poisson au 
consulat du Canada à New York. New York. 
Renseignements: Richard Campanale, (202) 
586-2400. 

Oct.: Federal Office Automation Show — 
Matériel de bureau et bureautique. Ministères 
des Communications et des Affaires exté-
rieures. Washington (D.C.). Renseignements: 
Sandy McDonald, (613) 990-4266. 

5 nov.: Cleveland Food Fair — Alimentation. 
Cleveland (Ohio). Renseignements: M. Sam-
son, (613) 991-9476. 

6 octzPolloque d'introduction à l'ép.t,l,a.rige 
électronique de données -- Présentation du 

, concept et des avantages de l'échange élec- 	10 oct.: Réunion mensuelle de la Chambre 
tronique de données entre sociétés et orga- 	de commerce — Exposé suivi de discussions 
nismes gouvernementaux. Electronienata—d'eXe—mPies précis. Ministère de l'expansion 
Interchange Council of Canada. Hôtel New-
foundland, St. John's. Renseignements:Ann, 
Mills, (709) 576-2367. 

r la scène internationale ti 
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10-14 nov.: COMDEX Fall 86 - Informatique. 
Las Vegas (Nevada). Renseignements: K. 
Mu n ro, (613) 993-5849. 

13-14 nov.: Sea Fare South East Exposition 
- Salon des produits de la mer. Orlando 
(Floride). Renseignements: Janet Gagnon, 
(506) 453-2875, ou J. Power, (613) 991-9478. 

18-21 noi:: Mission des fabricants d'équipe-
ment et de pièces d'automobile - Visite au 
Specialty Equipment Market Association 
(SEMA) Show. Ministère de l'Expansion in-
dustrielle régionale. Las Vegas (Nevada). 
Renseignements: Rod Johnson, (604) 
661-2267. 

19-21 nov.: National Spa & Pool Institute 
Show - Piscines et bains. Washington 
(D.C.). Renseignements: S. Gawreletz, (613) 
991-9474. 

20-22 nov.: National Home Health Care Expo 
- Soins de santé à domicile. Atlanta (Geor-
gie). Renseignements: S. Gawreletz;* (613) 
991-9474. 

Nov.: Mission des services professionnels 
Banque mondiale et Programme des Nations 
Unies pour le développement. Ministère de 
l'Industrie, du Commerce et de la Tech-
nologie du Manitoba. New York et Washing-
ton. Renseignements: Jim Stewart, (204) 
945-2443. 

Nov.: Mission à l'intention de nouveaux 
exportateurs de produits maritimes vers les 
États frontaliers - Vaut-il la peine de créer 
une société américaine? Ministère de l'Ex-
pansion industrielle régionale. Fargo (Dakota 
du Nord). Renseignements: Vern Graves, 
(204) 949-3662. 

Déc.: Seattle Food Fair - Alimentation. 
Seattle (Washington). Renseignements: M. 
Samson, (613) 991-9476. 

Asie et Pacifique 
27 sept.-4 oct.: Royal Show - Salon de l'agri-
culture. Perth (Australie). Renseignements: 
G. Richens, (613) 995-8619. 

16-22 oct.: EXPOCOM 86 - Salon des,télé-
communications. Beijing (République popu-
laire de Chine). Renseignements: Gien 
Tahirali, (613) 990-4212, ou D. Mrkich, (613) 
995-8649. , 

17 oct.: Ouverture officielle d'un bureau com-
mercial à Taiwan. Chambre de commerce du 
Canada. Renseignements: Patricia MacLeod, 
(613) 238-4000. 

20-23 oct.: Assemblée annuelle conjointe du 
Conseil du commerce Canada-Corée. Séoul. 
Renseignements: Ilan Kapoor, (613) 238-4000. 

Oct.: Mission CNG sur la propulsion des 
véhicules. Province de C.-B. Singapour et 
Malaysia. Renseignements: D. McRae, (604) 
660-4567. 

4-11 nov.: ASIANDEX - Échange de données 
techniques sur la stratégie et les tactiques 

militaires en vue du progrès technologique 
des années 1990. China Council for Promo-
tion of International Trade (CCPIT). Beijing. 
Renseignements: Sherri Lillico, (613) 
996-0034, ou D. Mrkich, (613) 995-8649. 

4-20 nov.: Mission de coopération industri-
elle. Association des manufacturiers cana-
diens, Agence canadienne de développement 
international. Hong Kong, Thaïlande et 
Malaysia. Renseignements: Monica Malkus, 
(416) 363-7261. 

11-15 nov.: Salon de 4a foresterie. Djakarta 
(Indonésie). Renseignements:  H. Morrison, 
(613) 996-1657. / 

17-28 nov.: Mission de cocipération indus-
trielle - Industries fortement axées sur les 
technologies: Canada-India Business Coun-
cil. Inde. Renseignements: Ilan Kapoor, (613) 
238-4000.` 

19-22 nov.: TECHNO-OCEAN 86. Kobe 
(Japon). Renseignements: N. Peacobtr46131,„ 
995-1678. 

EXPORTER, ÇA RAPPORTE 
27 nov.-22 déc.:AG CHINA 86 - Agliçultte 
Guangzhou (Chine). Renseignements: H.  
Morrison, (613) 996-1657. 

Nov.: Mission de technologie de pointe 
Mini-salon dans les consulats. Province de 
C. 	Sydney, Melbourne, 	13risbane_(4s- 
iraiie). Renseignements: D. Loader, (604) 
660-4567. 

Nov.: Mission des Produits du bois recyclé. 
Province de C.-B. Japon et Corée. Renseigne-
ments: D. Loader, (604) 660-4567. 

Europe de l'Ouest  I  à 

30 sept-4 oct.: BATIBOIS - Maisons à ossa-
ture de bois. Bordeaux (France). Renseigne-
ments: H. Schroeter, (613) 996-5555. 

1 •-6 oct.: Salon international du livre. Franc-
fort (Allemagne de l'Ouest). Renseignements: 
M. Wondergem, (613) 996-5554. 

1 •-9 oct.: Kontor Data - Informatique. 
Copenhague (Danemark). Renseignements: 
H. Schroeter, (613) 996-5555. 

5-11 oct.: 13° conférence mondiale de l'éner-
gie. Cannes (France). Renseignements: L.V. 
Ford, (613) 996-5555. 

14-18 oct.: Deffendory Expo 86 - Matériel de 
défense. Athènes (Grèce). Renseignements: 
L.V. Ford, (613) 996-5555. 

20-24 oct.: SIAL - Trente sociétés cana-
diennes participeront au plus important salon 
mondial de l'alimentation. Ministère des Af-
faires extérieures. Paris. Renseignements: 
Dave Shortall, (613) 995-1714. 

6-13 nov.: KUNSTSTOFF - Salon interna-
tional, plastique et caoutchouc. Dusseldorf 
(Allemagne de l'Ouest). Renseignements: 
L. Sarda (613) 996-5554. 

7-21 nov.: Mission pour l'accroissement de la 
productivité dans l'industrie du plastique. 
Province de la Colombie-Britannique. Dus-
seldorf (Allemagne de l'Ouest). Rensei-
gnements: Ben Climo, (604) 660-3900 ou 
660-4567. 

11-15 nov.: ELECTRONICA 86. Munich 
(Allemagne de l'Ouest). Renseignements: H. 
Schroeter, (613) 996-5555. 

14-21 nov.: SIMO - Informatique. Madrid 
(Espagne). Renseignements: H. Schroeter, 
(613) 996-5555. 

25-29 nov.: MILIPOL - Équipement de sé-
curité. Paris (France). Renseignements: M. 
Wondergem, (613) 996-5554. 

26-30 nov.: MEDICA- Congrès et exposition 
internationale de l'équipement médical. Dus-

-seldortlAtternagne de l'Ouest). Renseigne-
ments: H. Schroeter, (613) 996-5555. 

Europe de l'Est 
29 sept.-6 oct.: Salon d'automne 86 de 
Plovdiv. Plovdiv (Bulgarie). Renseignements: 
M. Wondergem, (613) 996-5554. 

18-26 oct.: Salon international de Bucarest. 
Bucarest (Roumanie). Renseignements: M. 
Wondergem, (613) 996-5554. 

Amérique latine et Antilles  
5-10 oct.: Exposition du pétrole et du gaz. Rio 
de Janeiro (Brésil). Renseignements: C. Mu-
nante, (613) 996-2268. 

29 oct.-9 nov.: FISA 86 - Salon international. 
Santiago (Chili). Renseignements: P. Schutte, 
(613) 996-5358. 

18-24 nov.: FIAGA 86 - Salon international 
de l'agriculture, du bétail, du poisson et des 
aliments pour animaux. Panama. Renseigne-. 
ments: C. Munante, (613) 996-2268. 

21-30 nov.: TECNOMIN 86 - Mines. Lima 
(Pérou). Renseignements: P. Schutte, (613) 
996-5358. 

Nov.: Mission des systèmes énergétiques de 
l'industrie forestière. Province de C.-B. Chili. 
Renseignements: A. Casasempere, (604) 
660-4567. 

Afrique et Moyen-Orient 
1 1"-4 nov.: Foire internationale de Bagdad. 
Bagdad (Iraq). Renseignements: T. Brophy, 
(613) 990-5984. 

9-13 nov.: ARABBUILD 86 - Construction. 
Bahreïn. Renseignements: T. Brophy, (613) 
990-5984. 

16-20 nov.: Salon de l'électricité et de l'élec-
tronique du Moyen-Orient. Riyad (Arabie 
saoudite). Renseignements: R. Grison, (613) 
990-5982. 

27 nov.-12 déc.: Foire commerciale interna-
tionale de Dakar. Dakar (Sénégal). Rensei-
gnements: T. Gervais, (613) 990-5981. 



Guide des foires aux 
Si vous désirez faire connaîtr vos produits 

électriques et électroniques sur le marché 
américain, le ministère des Affaires exté-
rieures vous propose 
une brochure dont 
vous ne pourrez pas 
vous passer. 

La Direction de la 
commercialisation aux 
États-Unis (UTM) du 
Ministère vient en effet 
de publier Électronique de pointe, Guide 
des foires commerciales aux États-Unis 
1986-1987. 

Ce guide, conçu à l'intention des fabri-
cants canadiens d'électronique de pointe 
(équipement, composantes et logiciels) qui 
désirent établir des contacts d'affaires aux 
États-Unis, indique les principales foires, 
commerciales qui auront lieu un peu par-
tout aux États-Unis en 1986-1987. 

Les foires sont répertoriées en quatre 
catégories, soit les logiciels, l'équipement 
électronique et les composantes, les com-
munications, èt les foires gouvernementales 
et militaires. 

En plus d'y expliquer pourquoi les foires 
commerciales constituent la meilleure façon 
de vendre, le guide offre également des con-
seils sur la façon de les exploiter au 
maximum. 

Pour obtenir un exemplaire du guide, 
composer le numéro d'Info-Export. 

Foires commerciales 

Les débouchés ne manquent pas à Panama 
Panama — Pour accroître les ventes en 
Amérique latine, Panama constitue une tête 
de pont à peu près idéale. 

C'est pourquoi le Canada participera cet 
hiver pour la troisième année consécutive à la 
foire commerciale générale la plus courue 
d'Amérique centrale, à Panama City. 

Du 11 au 16 mars prochain, EXPO COMER 
87 attirera des gens d'affaires de plus de 
30 pays au Atlapa Convention Centre, situé 
au coeur de ce centre international de ser-
vices bancaires, commerciaux et de transport. 

Les produits exposés à ce salon couvrent à 
peu près tous les secteurs, notamment les 
produits de l'automobile, l'équipement de télé-
communication, les systèmes de sécurité, les 
fournitures médicales et de soins de santé, 
les pièces et fournitures de machinerie indus-
trielle et les produits de sports et de loisirs. 

La liste ne s'arrête pas là, car on trouvera 
également des matériaux de construction, 
des vêtements et accessoires de cuir, de la 
quincaillerie, des appareils ménagers et de la 
vaisselle, des meubles, des produits et de 
l'équipement agricole, des parfums et pro-
duits de beauté, des cadeaux, des bijoux, des 
jouets, des aliments, des boissons, alcoo-
lisées ou non, et du tabac. 

Les 12 sociétés canadiennes qui ont parti- 

L'or noir attire 
nombre d'acheteurs  
Stavenger — La chute des prix du pétrole n'a 
pas empêché dix grandes sociétés cana-
diennes de remplir leur carnet de commandes 
à un important salon européen du forage en 
mer, qui avait lieu le mois dernier. 

Les participants canadiens à la 7° édition 
de l'exposition et du congrès international Off-
shore Northern Seas (ONS 86), réunis dans 
un kiosque parrainé conjointement par le 
gouvernement fédéral et les gouvernements 
de l'Alberta et de Terre-Neuve et du Labra-
dor, sont revenus fort satisfaits de leur 
performance. 

Malgré le ralentissement du marché, la 
(Voir page 8: Ventes.) 

La Fart Canada, d'Edmonton a réussi à 
vendre ce serre tube hydraulique à ONS 86, 
en Norvège. La Nova Scotia Research Found-
ation a également attiré les foules. 

Paris — Le crime ne paie pas, mais la 
prévention du crime fait bien vivre ses 
fournisseurs. 

Les fabricants canadiens d'équipement de 

Le stand canadien à EXPO COMER 86. 
les pièces et accessoires et l'équipement 
d'entretien des automobiles, les matières 
brutes et pièces de rechange industrielles, les 
produits et fournitures agricoles, le matériel 
médical, chirurgical et pharmaceutique et la 
quincaillerie et les matériaux de construction. 

Pour plus de détails surie salon ou la façon 
d'y participer, communiquer dans les plus 
brefs délais (on prévoit la participation d'une 
vingtaine de sociétés canadiennes) avec 
M. Carlos Munante, Direction de l'expansion 
du commerce en Amérique du Sud (LSTF), 
ministère des Affaires extérieures, au (613) 
996-2268; ou avec M. Reg Harris, Direction de 
l'expansion du commerce dans les Antilles et 
en Amérique centrale (LCT), pour des rensei-
gnements commerciaux, au (613) 996-5460; 
ou encore appeler le centre Info-Export. * 

sécurité civile et militaire auront l'occasion 
d'en faire la preuve en participant cet automne 
au salon européen réputé le plus important 
dans ce domaine. 

Le 3° salon international des équipements 
de police, de sécurité civile et militaire 
(MILIPOL 86) aura lieu du 25 au 28 novembre 
prochain, au Bourget, là où se tient le célèbre 
Salon international de l'aéronautique et de 
l'espace de Paris. 

En plus des quelque 200 exposants qu'attire 
habituellement cet événement, on devrait 
également retrouver au salon la plupart des 
sociétés qui devaient participer à l'exposition 
internationale de la sécurité publique, initiale-
ment prévue en juillet à Gènes (Italie). 

MILIPOL est un événement spécialisé que 
visitent, sur invitation seulement, les profes-
sionnels, décisionnaires, acheteurs et admi-
nistrateurs d'équipement, de produits et de 
services de sécurité policière, militaire et 
civile de plus de 60 pays. 

On y trouvera une grande variété d'équipe-
ment, de produits et de services, dans les 
secteurs de l'électronique (télécommunica-
tion, détection, contrôle, identification, essais 
et vérification), du transport (terrestre, aérien 
et ,maritime), du génie, des armements et 
munitions et de l'optique et de l'électronique 
optique. 

Les produits exposés comprendront égale-
ment des tissus, des accessoires, des uni-
formes, de l'équipement individuel, collectif 
et spécialisé, des trousses de premiers soins 
et de l'équipement divers. 

Pour de plus amples renseignements com-
muniquer avec M. Michael Wondergem, 
(RCTF), ministère des Affaires extérieures, 
au (613) 996-5554; ou appeler le centre 
Info-Export. 

cipé à cette foire le printemps dernier ont 	IFINP.' 
connu un immense succès, avec des ventes 	fr ,od 
sur place de plus d'un million de dollars US 
et des commandes anticipées de l'ordre de 
4 millions, en plus de trouver plus de 
70 agents et distributeurs, déjà nommés ou 
pressentis. 

Qui plus est, ces ventes et nominations ne 
touchent pas le seul marché de Panama, mais 
presque toute l'Amérique latine. D'ailleurs, 
plus de la moitié des demandes de rensei-
gnements commerciaux reçues par les expo-
sants canadiens provenaient de l'extérieur de 
l'Amérique centrale, surtout de l'Amérique 
du Sud. 

La situation stratégique de Panama, entre 
l'Atlantique et le Pacifique, explique l'excel-
lence de ses installations de transport aérien 
et maritime. On y trouve également des ser-
vices complets d'entreposage, de distribu-
tion, d'assemblage et d'exposition. 

Panama est la deuxième zone de libre-
échange au monde après Hong Kong où la 
monnaie est le dollar américain, ce qui facilite 
encore plus les échanges. 

Même si bien des pays d'Amérique latine 
subissent actuellement un ralentissement 
économique, la demande est toujours à la 
hausse dans plusieurs secteurs, notamment 

r.. 

Exposez à Paris en toute sécurité! 
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Nouvelles commerciales 

••• • • L 
A l'affiche — Les conducteurs reçoivent des renseignements instantanément grâce à des 
panneaux d'affichage électronique fabriqués par la Ferranti-Packard Electronics Ltd. 

Al% • 	 • • 	Il• ll• • Le Canada est en tête d'affiche 
(Suite de la première page.) 
Packard, il s'agit de la même technologie que 
celle qui est utilisée dans les grands aéro-
ports et à la bourse, où il est essentiel 
d'afficher les données les plus récentes. 

Comme le souligne M. Barry Hercus, prési-
dent du NEI Canada Group dont Ferranti-
Packard est membre, le nombre accru d'auto-
mobilistes et la complexité croissante de la 
circulation créent une demande pour un 
système informatisé très efficace, permettant 
de donner rapidement des renseignements 
essentiels aux conducteurs. 

Le volume des ventes de Ferranti-Packard 
témoigne de la façon dont l'entreprise répond 
à cette demande. Elle possède également un 
avantage grâce à sa technologie des disques 
réfléchissants, qui donnent un affichage clair 
même en plein soleil. 

Ventes au large 
(Suite de la page 7.) 
qualité supérieure des produits et des ser-
vices de notre industrie a permis aux expo-
sants canadiens de réaliser des ventes sur 
place de près d'un demi-million de dollars 
et d'anticiper des commandes de l'ordre de 
7 millions au cours de l'année. 

Comme le soulignait un participant cana-
dien, la collaboration étroite entre les deux 
niveaux de gouvernement a beaucoup con-
tribué au succès des sociétés canadiennes. 

L'ONS est un salon présenté en alternance 
chaque année avec le plus important salon 
européen du pétrole, Offshore Europe, qui 
aura lieu à Aberdeen (Écosse) en septembre 
prochain. 

Pour plus de détails sur des salons du 
genre ou sur les débouchés commerciaux en 
Europe, communiquer avec M. Lewis Ford, 
Direction de la promotion commerciale en 
Europe (RCTF), ministère des Affaires exté-
rieures, au (613) 996-5554; ou composer le 
numéro du centre Info-Export. 

Les 17 panneaux installés à Avon, en 
Grande-Bretagne, affichent des caractères 
de 12 à 18 pouces de hauteur, facilement 
visibles jusqu'à 900 pieds. Le système prévu 
pour la Colombie-Britannique comprendra 
des affichages d'une ligne et de deux lignes, 
de 5 pieds de haut et 25 pieds de long. 

La Ferranti-Packard est un leader mondial 
dans la conception et la fabrication de tels 
systèmes, destinés à tous les domaines des 
transports, de la circulation routière, des 
finances, des sports et de l'affichage 
commercial. 

(Suite de la première page.) 

permettra de présenter pas moins de 200 évé-
nements axés sur les exportations, qu'il 
s'agisse de conférences, de colloques, d'ate-
liers et, dans plusieurs cas, de visites de 
délégués commerciaux canadiens en poste 
un peu partout dans le monde (voir page 3). 

La plupart de ces événements visent à faire 
connaître aux exportateurs établis ou éven-
tuels les débouchés internationaux dont ils 
pourraient profiter, les marchés qui existent 
pour leurs produits et leurs services et les 
façons de financer leurs transactions. 

Les organisateurs soulignent que le Mois 
canadien de l'exportation est une initiative de 
coopération, l'objectif commun étant la crois-
sance des exportations canadiennes. 

Il s'agit d'une collaboration réelle entre les 
associations et groupements nationaux, pro-
vinciaux et locaux de gens d'affaires, les 
gouvernements fédéral et provinciaux, les 
syndicats, les exportateurs et même les 
groupements universitaires et culturels du 
Canada 

Le point saillant du Mois de l'exportation 
sera la présentation, par le ministre du 
Commerce extérieur, Mme Pat Carney, des 
Prix d'excellence à l'exportation canadienne, 
la plus haute distinction en ce domaine au 

Un coup de pouce 
(Suite de la première page.) 

américains éventuels de connaître exacte-
ment quels sont les produits offerts par les 
exportateurs canadiens et la façon de se les 
procurer. 

Voici comment fonctionne le programme 
Avis aux acheteurs. 

Une société canadienne qui s'intéresse au 
Marché américain remplit la formule voulue 
donnant au Ministère une description exacte 
et concise du produit destiné à l'exportation, 
en précisant quelles sont les régions améri-
caines visées. 

Ces indications sont alors transmises aux 
délégués commerciaux de nos 13 consulats 
aux États-Unis qui, avec leurs connaissances 
de la région, évaluent le potentiel du produit 
et transmettent les renseignements sur le 
produit aux acheteurs susceptibles de s'y 
intéresser. 

Comme l'indiquent les responsables du pro-
gramme, «ces clients éventuels auront alors 
des renseignements pratiques sur vos pro-
duits et votre entreprise, notamment la façon 
de communiquer directement avec vous». 

On peut obtenir tous les détails, brochures 
et formules d'inscription en communiquant 
avec le programme Avis aux acheteurs, Direc-
tion générale de l'agriculture, des pêches et 
des produits alimentaires (TAD), ministère 
des Affaires extérieures, 125, prom. Sussex, 
Ottawa (Ont.) K1A 0G2. Tél.: (613) 995-1775. 
Télex:  053-3745. 

pays, prévue pour le 14 octobre à l'occasion 
de l'assemblée annuelle de l'Association cana-
dienne d'exportation, à Vancouver. • 

Abonnement 
CanadExpOrt est distribué gratuitement au 

Canada aux fabricants et aux milieux des 
affaires. Pour vous abonner au bulletin, veuillez 
remplir le bon de commande ci-dessous ou 
simplement appeler (sans frais) le centre Info-
Export au 1-800-267-8488. Pour tout changement 
d'adresse ou autre (cela prend huit semaines). 
prière de mentionner le numéro indiqué sur 
l'étiquette de votre enveloppe. 
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"Exports build  Canada" 
In a variety of ways, that message will be 

trumpeted across the country next month, 
signalling the start  of 
what, in only four years, 
has become a highly suc-
cessful October trade 
campaign. 

Canada Export Trade 
Month, say organizers, focuses on the 
benefits of export  trade; encourages in-
creased Canadian participation in export 
trade; and increases the general public's 

*v- 

WHERE WE EXPORT 

, 

5 

9.2% 

78 %: U.S.A. 
9.2%:  ASIA-PACIFIC 
6.8% : WESTERN EUROPE 
2.4%:  L. AMERICA-CARIBBEAN 
2.0% : AFRICA-MIDDLE EAST 
1.6%: EASTERN EUROPE 

(1985 figures) 

Source: Statistics Canada 

NSIDE: 
• Hi-tech elec-

tronics manu-
facturers have 
access to a new 
guide to shows 
In the United States 	  

• Canada-Malaysia conference to 
focus on export opportunities 	2 

• The Trade Month Calendar 
shows you where the action is 	 3 

• Here is a list of export-related 
activities around the world 	 5 

Glowing sales 
According to an annual assessment by the 

Department of Energy, Mines and Resources, 
Canada continues to be the world leader in 
the production and export  of uranium, with 85 
per cent of annual production destined for 
markets outside the country. Last year, the 
assessment shows, Canadian producers 
shipped 10,029 tons, valued at $960 million. Irir 
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Export Trade Month to hit campaign trail 
awareness of the importance of exports to 
the Canadian economy and standard of 
living. 

And exports certainly are important. 
Statistics show, for instance, that one 

out of every three jobs in Canada (an esti-
mated 3 million) is directly connected to 
exports and that Canadian exports valued 
at $1 billion create an estimated 20,000 
jobs in Canada. 

Statistics also reveal that, in 1985, Cana-
da's exports of goods and services were 
valued at $146.9 billion, with products des- 

tined for 147 countries throughout the 
world. 

While those figures are impressive, the 
feeling among business and trade officials 
— given the increased competition in 
world markets — is that Canadians cannot 
afford to become complacent. There's still 
more work to be done. 

It's here that Canada Export Trade Month 
— to be launched by Minister for Interna-
tional Trade, Pat Carney — plays a vital role. 

The Canada-wide Octobertrade drive, for 
Turn to page 8 — A Canada 

Program promotes 
trade connections 

Committed Canadian exporters of agri-
food and fish products to the United States 
have an opportunity to tap into an even 
greater share of that lucrative market 
through a program being implemented by 
the Department of External Affairs. 

While the U.S. absorbs almost $2 billion 
a year of these Canadian products, 
Canada's overall share of that market is 
less than 5 per cent, say trade officials, 
indicating "there still remains great poten-
tial for growth." 

That's where the Buyer Connection Pro-
gram enters the picture. 

Initiated on a one-year test pilot basis 
by External's Agriculture, Fish and Food 
Products Bureau, the Buyer Connection 
Program is designed to give more U.S. 
exposure to Canadian agri-food and fish 
products. It will let potential U.S. buyers 
know "exactly" what products Canadian 

Tum to page 8 — U.S. buyer 

New opportunities 
2- 

\ ,openeup in India 
Neibearket may be complex and highly 

ated be new liberalization moves 
under way'iik) India could open doors to 
increased opportunities for Canadian ex-, 

c . eapbrters to that vaqes- and growing market- 
place.  

ButeAtimaidarket Guide-India, re-
mntry elei;sed by The Royal Bank of 
Cenida, companies interested in pursuing 

seeirade with that country "should research 
. India thoroughly" before entering into 

business negotiations. 
This advice, says the guide, is because 

government involvement in the economy is 
"intense" and there are a number of regula-
tory agencies for various economic sectors. 

That, however, has not prevented Cana-
dian companies from doing business with 
India. In fact, they have found that, for 
those who persevere, the opportunities are 
there — as are the rewards. 

Tum to page 2—  India 

Signs of times signed Canada 

	

International highways are going high 	three contracts totalling $3 million to sup- 

	

tech with Canadian road signs manufac- 	ply its motorist information display sys- 

	

tured and installed by Ferranti-Packard 	tems in Avon, England, New York City and 
Electronics Ltd. of Toronto, Ont. 	 British Columbia. The product also is gain- 

	

The company recently was awarded 	ing acceptance in other parts of Britain and 
in France. 

The display systems provide, within 
seconds, up-to-date computerized traffic 
information to motorists on changes in 
road conditions from a centrally-controlled 
highway and traffic authority. 

The same technology, say company 
spokesmen, is also used in major airports, 
and stock and commodity exchanges, 

Tum to page 8—  Some 
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Marketplace 
Greece — The Hellenic Public Power Corp. 
has issued a tender, closing date of Oct. 10, 
for four PCS automatic step-voltage regula-
tors. Specifications are 21KV with 1000KVA 
rating throughout. The corporation also 
requires the same items, but with specifica-
tions calling for 500KVA rating or through-
out rating of 5000KVA. On authorization 
and at cost of $55-$60, post can messenger 
documents to interested Canadian com-
panies. Contact the Canadian Embassy, 
Athens. Telex: (Destination code 601) 
215584. Answerback: (215584 DOM GR). 

Greece — A tender for the supply of 25 PCS 
UHF antennae,  in the range of 225-400MHZ 
has been issued by the Hellenic Civil Avia-
tion Authority. Closing date for receipt of 
bids is Oct. 7. Upon authorization, post can 
messenger tender documents, at cost of 
$55-$60, to interested Canadian companies. 
Contact the Canadian Embassy, Athens. 

Greece — A tender by the Hellenic Tele-
communications Organization has been 
issued for the supply of a quantity of gas 
pressure supervisory systems for telecom-
munications cables. Items required are: 62 
contact manometers; 36 precision mano-
meters; 61 intermediate pressure regulators; 
21 indoor gas-feeding stations; 1 under-
ground gas-feeding station; 11 central 
supervision stations; 30 gas cylinders (50 
litres); and 45 gas cylinders (27 litres). 
Closing date for receipt of bids is Oct. 9. 
Post can forward, at cost of $55-$60, tender 
documents to interested Canadian com-
panies. Contact the Canadian Embassy. 

Greece — Two separate tenders have been 
announced here by the Hellenic Civil Avia-
tion Authority. One tender, with a closing 
date of Sept. 30, calls for: one dual portable 
storage oscilloscope (100 MHZ); four co-
axial attenuators; and eight coaxial dummy 
loads and power splitters (3DB). The second 
tender, with a closing date of Oct. 2, is for 
two aviomatic message and recording and 
reproduction systems for broadcasting 
meteorological information. Post can send, 
at cost of $55-$60, complete set of tender 
documents to interested Canadian com-
panies. Contact the Canadian Embassy. 

Syria — The Syrian Ministry of Higher 
Education has issued a tender for the 
supply of equipment for an agricultural 
school. Required are agricultural machines 
and seminar tools; vehicles; animal hus-
bandry, poultry, dairy processing, vegetable 
and fruit processing equipment; and visual 
aids. Closing date for receipt of bids is 
Oct. 4. Post can forward tender documents 
to Interested Canadian companies on re-
ceipt of telexed authority. Contact the 
Canadian Embassy, Amman, Jordan. Telex: 
(Destination code 493) 23080. Answerback: 
(23080 CANAD JO). 

:Trade Opportunities 

India:A market of increasing interest 

1 

Opportunities for increased business and 
trade between Canada and Malaysia will be 
focused at the three-day Canada-Malaysia 
Conference slated for Oct. 7-9 at the Skyline 
Hotel, Ottawa. 

The conference is being sponsored by the 
Institute of Strategic and International Stud-
ies. (Kuala Lumpur), the Asia Pacific Found-
ation of Canada, The Pacific Basin Economic 
Council (PBEC)-Canadian Committee and 
The Norman Paterson School of Interna-
tional Affairs, Carleton University. 

Academic, business and government 
speakers from both Malaysia and Canada will 
discuss relations between the two countries 
under these four broad headings: Malaysia 
Towards the Year 2.000; Trends in Canadian 
and Malaysian Economic Relations; Malay-
sian Industrial Strategy to the Year 2,000; and 
Human Resource Development: High-Level 
Manpower and the Professions in Malaysia. 

Pacific Rim markets have replaced both 
Western and Eastern Europe as Canada's 
second most important trading partner. After 
the U.S., the Pacific Rim is the world's fastest 
growing market.. 

Other export-related opportunities, joint 
ventures or licensing arrangements include 
telecommunications equipment, computers, 
oil and gas exploration and drilling equip-
ment, mining and thermal and hydro power 
generating equipment, automobiles and 
auto parts, port maintenance equipment, 
railway equipment and maintenance, fertil-
izer plant and equipment, chemical and oil 
and gas processing plant and equipment, 
and agricultural equipment. 

In addition to detailing export opportuni-
ties, Market Guide-India focuses on market 
characteristics and trends, currency and 
trade regulations, foreign investment oppor-
tunities and incentives, and contains a list 
of useful contacts and services available to 
exporters. 

One of a series of 14 guides to countries 
throughout the world, Market Guide-India 
may be obtained from any of the Royal 
Bank's International Centres across 
Canada. 

For more information on Canada-India 
trade, contact External Affairs' South and 
Southeast Asia Trade Development Division 
(PST). Tel: (613) 996-5945; 995-7689; or 
call Info Export. 

An agreement between Canada and Malay-
sia has been signed which opens up a line of , 

credit worth $17 million for ongoing techno-
logical transfer. 

After Japan, Malaysia is Canada's second 
most important trading partner in the Pacific 
Rim and the most important in the Associa-
tion of Southeast Asian Nations (ASEAN). In 
1985, Canadian exports to Malaysia totalled 
$204.3 million against $146 million in imports. 

A determined move by the Malaysian Gov-
ernment to restructure that country's econ-
omy on industrial lines has lead to increased 
Canadian investment opportunities and a 
need for this conference to take place. 

The Oct. 7 welcoming address will be deliv-
ered by External Affairs Minister Joe Clark, 
with the keynote speaker being Malaysian 
Minister of Foreign Affairs Dato' Rais Yatim. 

Accreditation will take place on the after-
noon of Oct. 7 at the Skyline Hotel. For more 
information, contact the Conference Secre-
tariat at (613) 238-1070; or the Program 
Committee Chairman Dr. Martin Rudner at 
(613) 564-2891. 

Continued from page 1 

Last year, for instance, the guide notes 
that Canadian exports to India totalled 
$488.7 million, an increase of 3.8 per cent 
over the previous year. The most important 
Canadian export  items were oils and fats, 
sulphur, fertilizers, wood pulp and asbestos. 

With liberalization, particularly in the 
field of electronics, whole new fields of 
opportunity are opening up. 

"Various policy changes affecting the 
electronics industry," according to the 	"Licensing and joint ventures have proven 
guide, "exemplify the overall shift toward 	to be successful strategies for entering the 
greater liberalization and access to foreign 	Indian market," says the guide, adding 
technology." 	 (one of a number of trade tips) that "a local 

Of particular interest in this field, notes 	agent is essential to doing business in 
the guide, "import duties have been abol- 	India." 
ished for an advanced range of computers, 
and tariffs for component imports have 
been reduced from 75 per cent to 25 per 
cent." 

An added advantage for Canadian expor-
ters to India is that Canada's trading rela-
tionship with that country is governed by 
the General Agreement on Tariffs and 
Trade (GATT). As well, India also enjoys 
Canada's General Preference Scheme, 
which offers the lowest tariff rates for 
developing countries. 

This being the case, just what are the 
opportunities for Canadian exporters? 

According to the guide, opportunities 
exist for exporters of machine tools, elec-
trical equipment, agricultural implements 
and electrical components. 

Malaysia hungry for our know-how 

I I 
r' 



Trade Month Calendar 

Canada-wide trade events calendar 
The following is a partial list of export-

related events by region and date. Infor-
mation provided gives name of event, 
description, Sponsoring organization, loca-
tion and contact. The second half of the list 
will be published in the next issue. 

Across Canada 
Sept.-Oct. - Royal Host Buyers Mission - 
MajorJapanese fast food company coming to 
Canada to source food and fish products. 
External Affairs. From Vancouver, B.C., to St. 
John's, Nfld. Contact: Ruth Zeisler, (613) 
995-8606. 

Oct.-Nov. - Trade Transportation Seminars 
on Canada-South American Shipping Policieà 
- How to improve the transportation situa-
tion to South America. External Affairs, 
Exporters Coalition on Canadian Maritime 
Policy. Several locations. Contact: I.G. Loch-
head, (613) 996-2964. 

British Columbia  
oct.1 - Exporting Your Product Seminar - 
How to evaluate your export potential, 
develop export market strategy. Federal Busi-
ness Development Bank, Canadian Export 
Association. Pan Pacific Vancouver Hotel, 
Vancouver. Contact: John Noonan, (604) 
666-7873. 

Oct. 13-15 - Canadian Export Association's 
43rd Annual Convention - Theme: Canadian 
Trade and the Pacific Challenge. Canadian 
Export Association. Pan Pacific Vancouver 
Hotel, Vancouver. Contact: Marcelle LaPointe, 
(613) 238-8888. 

Oct. 15 - Exporting Your Product Seminar - 
How to evaluate your export potential, 
develop export market strategy. Federal Busi-
ness Development Bank, Canadian Export 
Association. Sherwood Park Inn, Victoria. 
Contact: Phil Viet, (604) 388-0161. 

Oct. 16-17 - Trade Enhancement Conference 
- Transportation industry export represen-
tatives to focus on such issues as commodity 
outlooks, transportation and developing trade 
with Asia-Pacific Rim. Prince Rupert Port 
Corporation. Port of Prince Rupert. Contact: 
Dolores Macintosh, (604) 627-7545. 

T.B.A. - Accessing the U.S. Government 
Procurement Market - Non-military side of 
government procurement in the U.S.A. Objec-
tive to acquaint potential Canadian suppliers 
with sources of information and bidding pro-
cedures. Department of Regional Industrial 
Expansion. Vancouver. Contact: Rod John-
son, (604) 661-2267. 

T.B.A. - Marketing high tech in Japan - 
Seminar. Electronic Manufacturers Associa-
tion of British Columbia (EMABC). T.B.A. 
Contact: Rod Johnson, (604) 661-2267. 

T.B.A. - Marketing telecommunications in 
the United States - Seminar. Electronic 
Manufacturers Association of British Colum-
bia (EMABC). Vancouver. Contact: Rod John-
son, (604) 661-2267. A 

T.B.A. - Selling Iih'igh\lech to China - 
Seminar. Electronic Manufacturers Associa-
tion of British Columbia (EMABC). Vancou-
ver. Contact: Rod Johnson, (604) 661-2267. 

Oct. 14 - Canada Export Awards - Presen-
tation by Pat Carney, Minister for Inter-
national Trade, of Export Awards to Canada's 
top export achievers for 1986. External 
Affairs. Pan Pacific Vancouver Hotel, Van-
couver. Contact: Bey Hexter, (613) 996-2947. 

T.B.A. - Special Briefing: Canadian Export 
ontrols--. Briefing Seminar?- Electronic 

Manufacturers Association of British Colum-
bia (EMABC). Vancotiver. Contact: Rod John-
son, (604) 661-2267. / I 

T.B.A. - Trade COmmissioners from the 
Pacific Rim visit to iB.C. - Trade Commis-
sioners tour BritishLColumbia communities 
(e.g. Vancouver, Victoria, Vernon, Kamloops), 
to discuss trade opportunities with Pacific 
Rim countries. Local community organiza-
tions, e.g. Chambers of Commerce, Regional 
Economic Development Commissions, ser-
vice clubs. Several locations throughout B.C. 
Contact: Rod Johnson, (604) 661-2267. 

Alberta  
Sept.-Oct. - Regional Export. Seminars - 
Speakers addressing local Chamber of Com-
merce Meetings. Economic Development, 
Alberta Agriculture, Chamber of Commerce. 
Red Deer, Locations throughout Alberta. 
Contact: Doug Bienert, (403) 427-4241. 

Oct. 2-3 - Asia Development Bank Seminar 
- Information by the Asia Development Bank 
for companies who actually do the mechanics 
of putting bids together. External Affairs. 
Calgary. Contact: Lee Hearn. (403) 427-4809. 

Oct. 16-18 - Annual Jasper Conference 
"Global Marketplace - Alberta's Strategies 
for Growth" - Major annual conference 
involving government, labour, business, edu-
cation and agriculture. Conference Society 
of Alberta. Jasper. Contact: Mike Marks, (403) 
420-2944. 

Saskatchewan  
Oct. 16-17 - Saskatchewan Export Seminar 
- Speakers include a customs broker, a 
liability insurance specialist, a U.S. buyer and 
an experienced Saskatchewan exporter. 
Seminar and discussions on Canada-US free 
trade. One-on-one sessions between trade 
commissioners and exporters. External Af-
fairs. Sheraton Centre, Regina. Contact: 
Burke Darling, (306) 975-4346. 

Oct. - Saskatoon Export Club Meeting - 
Saskatchewan Export Club. Saskatoon. Con-
tact: Lynda Northover, (613) 994-4642. 

Manitoba 

Oct. 3 - Manitoba Trade Month - Luncheon 
for Manitoba exporters and interested busi-
ness people with Alan Gotleib as keynote 
speaker. Department of Regional Industrial 
Expansion. Sheraton Hotel, Winnipeg. Con-
tact: Don Hodgson, (204) 949-5942. 

Oct. 7-8 - Mini-Marketplace - Two-day 
event with one-on-one interviews with trade 
commissioners and plant tours. Department 
of Regional Industrial Expansion. Winnipeg. 
Contact: Don Hodgson, (204) 949-5942. 

Oct. 17 - Product Liability Seminar - U.S. 
specialist on product liability and litigation 
speaks on how to protect yourself in the 
marketplace. Department of Regional Indus-
trial Expansion, Province of Manitoba, Cana-
dian Manufacturers' Association. Winnipeg. 
Contact: Lorraine Andras, (204) 949-2387. 

Oct. - Agricultural Equipment Export Semi-
nar - Manitoba (IT&T) with Prairie Imple-
ment Manufacturers Association (PIMA). Win-
nipeg. Contact: Jim Stewart, (204) 945-2443. 

Oct. - Sector-Specific Seminar (Food Pro-
cessing) - Department of Regional Industrial 
Expansion. Winnipeg. Contact: Dave Lewis, 
(204) 949-5943. 

Ontario 
Sept. 29-30 - United Kingdom Defence 
Products Trade and Investment Mission - 
One-on-one meetings with representatives of 
Canadian companies, and visits to company 
facilities. External Affairs. Ottawa. Contact: 
Dick Pryde, (416) 365-3772. 

Oct.-Nov. - Canadian Spirit of Enterprise 
Exhibit - A showcase of Canadian achieve- 	T.B.A. - Se.rninar on ExportingÂgriculture, 	Sept.-Oct. - International Financial Institu- 

s- - 1"u".""rob-dd Fish Prod ucts to Japan _ Expiahez  .."-lions,(1F1)--Conference - Preparatory to ments with a particular emphastrie 
exports. Montreal (Oct. 7-13); Woodbridge, , tion of Japanese import regulations and 	

opment Program, World Bank, in November. 
provincial mission to United Nations Devel-

Ont (Oct. 10-13); Halifax (Oct. 11-18)\Monc- - information sources. Canada Japan Business  
ton, N.B. (Oct. 23-30); Regina (Oct. 30-Nov. 2). Cooperative Council. Vancouver. ,Contact*PePgffillent of Regional Industrial Expan- 
Contact: Laurie Jones. (819) 994-3647. \ - 	Rod Johnson, (604) 661-2267. 	/ 	 sion, External Affairs. Winnipeg. Contact: 

Don Hodgson, (204) 949-5942. 

7  Sept. and Ongoing - Development of a 
30-Hour Course in Exporting - To be taught 
by the University of Manitoba and directed at 
exporters and potential exporters. Depart-
ment of Regional Industrial Expansion. 
University of Manitoba. Contact: Lorraine 
And ras, (204) 949-2387. 
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Sept. 29-Oct. 1 - Principles and Practices of 
Export  Documentation - 3-day course covers 
INCOTERMS, letters of credit, costing, ship-
ping, and export correspondence. Canadian 
Manufacturers' Association. Holiday Inn, Don 
Valley Toronto. Contact: Hilda Duplitza, (416) 
363-7261 ext. 252. 

Oct. 1 - Trade Month Opening Event: Break-
fast Forum and Trade Commissioners Inter-
views - Information for markets in bordering 
states. Thunder Bay Chamber of Commerce. 
Airlane Motel, Thunder Bay. Contact: W. Mo-
kemela, (807) 623-4436. 

Oct. 1-3 - Electrical and Electronic Manu-
facturers Association of Canada's Annual 
Conference - A series of case studies to 
examine competitiveness: compensation, 
quality, automation and Just in Time Systems. 
Electrical and Electronic Manufacturers of 
Canada. Sheraton Hotel, Torontô 
David E.P. Armour, (416) 862-7152. 

Oct. 1-29 - An Introduction to Can'adian 
Customs - A course designed to give  parti-
cipants a working knowledge of Canadhe 
customs. Humber College Centre for co 
tinuous Learning. Rexdale Campus Toronto. 
Contact: Carrie Andrews, (416) 675-3111 
ext. 4271. 

Oct. 2 - Seminar: Trade Co-operation in 
food and agriculture - Key members of the 
French food industry will present theirview of 
the economic environment and commerci 
opportunities. External Affairs. Bristol Place 
Hotel, Toronto. Contact: A. Christensen, 
(416) 365-3707. 

Oct. 6-7 - How to prepare a Winning  Bidon 
 Asian Development Bank Finance Projects - 

To provide assistance to experienced equip-
ment exporters in preparing compliant and 
price competitive bids. External Affairs, 
Department of Regional Industrial Expan-
sion, Canadian Manufacturers Association. 
Plaza  Il  Hotel, Toronto. Contact: Jean-Pierre 
Hammel, (613) 996-5348. 

Oct 6-7- United Kingdom Defence Products 
Trade and Investment Mission - One-on-one 
meetings with representatives of Canadian 
companies, and visits to company facilities. 
External Affairs. Toronto. Contact: Dick 
Pryde, (416) 365-3772. 

Oct. 7 - Canadian Ceramic Society Annual 
Fall Meeting - Energy Management and 
Technology Development in the Canadian 
Ceramic Industry. Canadian Ceramic Study. 
Carleton Place Hotel, Toronto. Contact: Cana-
dian Ceramic Society, (416) 491-2886. 

Oct. 7-9 - Canada-Malaysia Conference - 
To provide an opportunity for Canadians and 
Malaysians to explore ways to enhance 
bilateral relations in business and trade, and 
in technical and professional training. Nor-
man Paterson School of International Affairs, 
Carleton University and Institute of Strategic 
and International Studies (Kuala Lumpur). 
Skyline Hotel, Ottawa. Contact: Dr. Martin 
Rudner, (613) 564-2891. 

Oct 10-12 - Development Strategies of 
South-East Asian Countries - Conference 
will examine the economic, social, cultural 
and trade issues pertinent to the Canadian-
South East Asian relationship. Canadian 
Council for South-East Asian Studies. Carle-
ton University, Ottawa. Contact: Dr. Ozay 
Mehmet, (613) 564-2693. 

Oct. 15-  Electronic Data Interchange Orien-
tation Seminar - To introduce the concept 
and benefits of electronic data interchange 
between companies and government agen-
cies. Electronic Data  jjfterchange Council of 
Canada, Ontario  Tru6ki,  Association. Sky-
line Hotel, Rexdal , Toro to. Contact: Kim 
Simpson, (416) 249-7101. 

Oct.  16-  Export Club Meetinetz Topic: Role 
of Trade Coemissioners Abroad. Peterbor- 
ough Expoii Club. Peterborough, Contact: 

otta, (705) 742-3459. 
• . 	 , 	• 	. 	, _ 	„ 
00.17 --- Brazil Outlook '86 - Seminar to 
inform Canadian companies on trade-and 
investment opportunities with  and)  n Brazil. 

; Brazil-Canada Chamber of  Commerce.  CBAO 
- Centre; Toronto.' Contact Lou Erearptirr: 
(416) 364-4634. 	- . - 	• - 	• 

T. . B.A. - Negotiating withethe Japanese - 
eating with the differenttegotiations tech-
iques between Canada arid teaptire.-Deparo7 

ment of Regional Industrial Expansion, Wind 
sot Essex County Development Commissi . 

Windsor. Contact: R. Cream, (519) 679-5820. 

Quebec  . 1 
ri Sept. 24-Nov. 26 -I I troduction to Inter-

national Trade - Co?rs to inform managers 
of business functions related to exports. 
Ministry of International Trade, Canadian 
Manufacturers' AssciCiation. National Bank of 
Canada Building, Montreal. Contact: Guy 
Hurtubise, (514) 866-7774. 

Oct. 1 - Quebec Trade Month Launch - 
Luncheon meeting with keynote speaker. 
Department of Trade and Technological 
Development, Depa rtment of Regional Indus-
trial Expansion, External Affairs, Montreal 
World Trade Centre, Canadian Manufacturers' 
Association, Chamber of Commerce, Board 
of Trade. Méridien Hotel, Montreal. Contact: 
Sylvie La Flamme,  (514) 937-7771, or Claude 
Lavoie, (514) 283-7907. 

Oct. 2 - Seminar on Technology Transfer - 
"How To" information seminar. National Bank, 
Canadian Manufacturers' Association, De-
partment of Regional Industrial Expansion, 
Department of Trade and Technological 
Development, Montreal World Trade Centre. 
National Bank Building, Montreal. Contact: 
William B. Horowitz, (514) 283-8793 or Jean-
Guy Bériault, (514) 873-5575. 

Oct 2-3 - United Kingdom Defence Products 
Trade and Investment Mission - One-on-one 
meetings with representatives of Canadian 
companies, and visits to company facilities. 
External Affairs. Montreal. Contact: Dick 
Pryde, (416) 365-3772. 

Oct 8 - Canadian Bankers Association 
Seminar - To inform exporters of the metho-
dology and documentation for transactions 
on international trade. International Bankers 
Association of Montreal, Department of 
Regional Industrial Expansion, Department 
of Trade and Technological Development. 
Hilton Hotel, Dorval. Contact: Claude Lavoie 
(514) 283-8791, or Claudette Mariello Bar-
baud, (514) 849-9471. 

Oct. 9 - Expo rt  Seminar - For businessmen 
on advantages of exporting. Depa rtment of 
Regional Industrial Expansion, Montreal. 
Hotel Benedictarele, St. George de Beauce. 
Contact: Jean Grandmaison, (418) 648-2507. 

Oct. 10 - Electronic Data Interchange Orien- 
tation Seminar - To introduce the concept 
and benefits of electronic data interchange 
between companies and government  agen- 
c$e rE1ctYic Data Interchange Council of 

F96d and Drug Industry. Le Grand 
•.HoteL M ntreal. Contact: Ross Bragdon, 
' 	 5151 ext. 3101. 

Oct. 15 - Brazil Outlook '86 - Seminar to 
inform Canadian companies on trade and 
investment opportunities with and in Brazil. 
Brazil-Canada Chamber of Commerce. Queen 
Elizabeth Hotel, Montreal. Contact: Lou Bour-
geois, (416) 364-4634. 

Oct. 15'-  Export Seminar - Seminar for 
businessmen on advantages of exporting. 
Department of Regional Industrial Expan-
sion, Montreal. Hotel de Ville and Restaurant 
Elite, Granby. Contact: R.  Poirier,  (819) 
565-4713. 

Oct. 15-19 - International Exhibit: The World 
of Business - Experts will man a booth and 
answer expo rt  questions for business people. 
Canadian International Development Agency. 
Department of Trade and Technological 
Development. Quebec City. Contact: Louise 
Lafleur, (819) 997-6899 or Charles-Robert 
Dionne, (514) 873-5575. 

Oct. 16-17-  Seminar: Transportation in the 
U.S. - International Centre for Goods Trans-
portation, Department of Trade and Tech-
nological Development, Quebec Chamber of 
Commerce. Quebec City. Contact: Pierre 
Lavoie, (514) 524-3574 or Pierre Farah-Lajoie, 
(514) 524-3574. 

New Brunswick  
oct.1 - New Brunswick Trade Month Kick-
off Luncheon - For New Brunswick exporters 
and their guests. Luncheon speaker T.B.A. 
Department of Regional Industrial Expan-
sion. Lord Beaverbrook Hotel, Fredericton. 
Contact: Gordon Mac  Lennon, (506) 857-6445. 

Nova Scotia  
Oct. 8 - Electronic Data Interchange Orien-
tation Seminar - To introduce the concept 
and benefits of electronic data interchange 
between companies and government agen-
cies. Electronic Data Interchange Council of 

Canada, Canadian Office Product Associa-
tion. Halifax Sheraton. Contact: Diane Brise-
bois, (416) 239-2737. 

7/ 



Oct. 8 — Export Information Meeting — To 
inform the business community about export 

Oct. — Trade Marketing Technique SeminaY 
The do's and don'ts of trade shows. Depart-
ntenegianaLinci pstriaLEfflasiOn.new- 

Trade Month Calendar 

Prince Edward Island  
Oct. 1 — Publication of "Island Reporter" — 
Newsletter dealing with exporting in P.E.I. 
Depa rtment of Regional Industrial Expan-
sion. Charlottetown. Contact: Dr. A.L. Bow-
man, (902) 566-7441. 

Oct. 6 — Address to Charlottetown Rotary 
Club — To provide insight into the impor-
tance of export trade to P.E.I. Charlottetown 
Rotary. Confederation Centre, Charlottetown. 
Contact: Dr. A.L. Bowman, (902) 566-7441. 

Oct. 6 — Export Information Meeting — To 
inform the business community about export-
ing and its importance to P.E.I. Greater 
Charlottetown Chamber of Commerce. Char-
lottetown. Contact: Emerson Gennis, (902) 
436-9651. 

Oct. 7 — Address to Summerside Rotary 
Former trade commissioner from Boston will 
give export address. Summerside Rotary 
Club. Linkletter Inn and Convention Centre, 
Sum merside. Contact: Emerson Gennis, 
(902) 436-9651. 

Canadian exporters will be taking part 
in a number of international trade shows, 
missions and meetings during the coming 
months — either through assistance from • 
External Affairs, private sponsorship or 
under provincial government trade pro-
grams. This is a list of just some of those 
events. 

United States  
Sept. 24-25 — Seafood Expo — International 
standard show with emphasis on the markets 
of the south east United States. External 
Affairs. Dallas, Texas. Contact: Ian Bruce, 
(613) 996-3558. 

Sept. 28-Oct.  5—  Trade Mission to Alaska — 
Yukon business people going to Alaska for 
the Alaska State Chamber of Commerce 
Trade Fair. Yukon Chamber of Commerce. 
Juneau, Anchorage, and Fairbanks, Alaska. 
Contact: Larry Bagnell (403) 668-4655. 

Oct. 3-6 — California Grocers Association 
Trade Show — Annual event for store buyers, 
brokers, wholesalers and other trade reps. 
Features 500 exhibits. California Grocers 
Association. Reno Convention Centre, Reno, 
Nevada. Contact: Frank Davis, (613) 996-4209. 

Oct. 5-9 — American Mining Exhibition — Las 
Vegas, Nevada. Contact: S. Gawreletz, (613) 
993-6134: 

ing and its importance to P.E.I. West Prince 
Chamber of Commerce. Mill River. Contact: 
Dr. A.L. Bowman, (902) 566-7441. 

Oct. 8 — Export Seminar — To discuss the 
current situation involving trade access in 
today's world market. Summerside Chamber 
of Commerce. Linkletter Inn and Convention 
Centre, Sum merside. Contact: Emerson 
Gennis, (902) 436-9651. 

Oct. 13 — Static Mall Display — Depicting 
general information on exporting in P.E.I. 
Department of Regioryk Industrial Expansion. 
Summerside Mall. C6 ntàct: Dr. A.L. Bowman, 
(902) 566-7441. 

Newfoundland  
Oct. 2-3 — Dutch Trade Missiorek— Seminar to 
present overifiew of the businee situation in present oveririew of the busineà situation in 

Oct.  6—  Electronic Data Interchapge Orien-
tation Seminar — To introduce the,soricep,.‘ 
and benefits of electronic data interchange 
between companies and government agen-
cies. Electronic Data Interchanga-Council. o 
Canada. Hotel Newfoundland, St. John's. 

ontact: Ann Mills, (709) 576-2367. 

Oct. 6-8 — 59th Wee Pollution Control 
Federation  Exhibition Los Angeles, Cali-
fornia. Contact: J. Pemr, (613) 991-9478. 

Oct. 7-8 — CIDEX '86 — Canadian Industrial 
Defence Exhibition — Canadian hi-tech elec-
tronics military equipment companies to 
exhibit products to pursue opportunities in 
the U.S. defence market. External Affairs. 
Philadelphia, Pennsylvania. Contact: Cliff 
Bird, (613) 993-6134. 

Oct. 8-9 — Boeing Mission — Tour of Boeing 
plant meetings re: procurement by Boeing, to 
establish supplies of aerospace machine 
parts with Boeing. Boeing. Seattle, Washing-
ton. Contact: Rod Johnson, (604) 661-2267. 

Oct. 10 — New Exporters to Border States 
Briefing: Food Products — Visit to Seattle 
post aimed at introducing potential exporters 
to the U.S. market. Canadian Consulate 
General, Seattle. Seattle Consulate, Wash-
ington. Contact: Rod Johnson, (604) 661-2267. 

Oct. 15-18— Fish Expo '86 — New Brunswick 
companies will promote their respective prod-
ucts at this major international exposition. 
Depa rtment of Commerce and Technology. 
Boston, Massachusetts. Contact: Doug Mur-
ray, (506) 453-2875. 

Oct. 22-24 — International Trade Fair — 

foundland Department of Development and 
Tourism. St. John's. Contact: Kay Coxworthy, 
(709) 576-5592. 

Yukon  
Sept. 28-Oct. 5 — Trade Mission to Alaska — 
Yukon business people going to Alaska for 
the Alaska State Chamber of Commerce 
Trade Fair. Yukon will host opening recep-
tion. Yukon Chamber of Commerce. Juneau, 
Anchorage, and Fairbanks, Alaska. Contact: 
Larry Bagnell, (403) 668-4655. 

Northwest Territories' 
Oct. 7 — Chamber of Commerce Monthly 
Meeting — Address to meeting of Chamber of 
Commerce f ollowed by case interviews. 
Department of Regional Industrial Expan-
sion. Rankin Inlet Lodge, Rankin Inlet. Con- 

nkrCiiTevéo, (403) 920-8571. 

Oct. 10 --/Chamber of Commerce Monthly 
Meeting'-  Address to meeting of Chamber of 
Commerce followed by case interviews. 
Department of Regional Industrial Expan-
sion. Ptarnaigan Inn, Hay River. Contact: 
Craig Yeo, (403) 920-8571. 

Oct. 16-18 — Yellowknife: An Economic 
Perspective — 3-day symposium focussing 
on economic developing opportunities, in-
cluding exports. Yellowknife Chamber of 
Commerce. Yellowknife Inn, Yellowknife. 
Contact: Craig Yeo, (403) 920-8571. 

Opportunity to identify sales opportunities 
and to meet with a large number of manu-
facturer's representatives, dealers, distribu-
tors and wholesalers. Canadian Manufac-
turers' Association. International Exposition 
Centre, Cleveland, Ohio. Contact: Monica 
Malkus, (416) 365-3760. or E. Wang, (613) 
991-9481. 

Oct. 27-28 — New Exporters to Border States 
Briefing: Furniture Products — Bus trip to 
Seattle for potential exporters. Canadian Con-
sulate General, Seattle. Seattle Consulate, 
Washington. Contact: Rod Johnson, (604) 
661-2267. 

Oct. 28 — Raising Ontario Foods Inter-
national Trade (Profit) Mission — Trade 
Mission. Ministry of Industry, Trade and 
Technology. Detroit, Michigan. Contact: 
Kathy Seebert, (312) 782-8685. 

Oct. 29 — New York Consulate Fish Show 
—Emphasis on fish buyers in metropolitan 
New York. Atlantic Provinces. New York City. 
Contact: Richard Campanale, (202) 586-2400. 

Oct. 29—  Reception at New York Consulate 
office — New Brunswick firms will be exhibit-
ing a variety of fish products to buyers from 
the greater New York market. Department of 
Regional Industrial Expansion, Department 
of Commerce and Technology, New York 
Consulate ,  Canadian Consulate, New York. 

Oct. 6 — Static Mall Display —! picting-mme.i e  
general information on exporting 'n P.E.I. , 	,.' 
Department of Regional Industrial

,

ç xpan- _ 
sion. Charlottetown Mall. Contact: D&. A.L. 
Bowman, (902) 566-7441. 

Nfld. Individual meetings with bUsinessmen
e  ncif6v77Netherlands Ocean Induster" 

clation. Hotel Newfoundland ,  St, John's. Con-
tact: Pat Cronin, (709) 772-5511. 

Export-related ever»s around the world 



Trade Month Calendar 

Oct. - CNG Mission to Singapore and 	Nov. 6-13 - Kunststoff International Trade 
Malaysia - Mission on vehicle propulsion. 	Fair - Plastics and Rubber - Dusseldorf, 

Oct - Federal Office Automation Show - 	B.C. Government. Singapore and Malaysia. 	West Germany. Contact, L Sarda, (613) 
Office equipment exhibition. Department of 	Contact: D. McRae, (604) 660-4567. 	 996-5554. 
Communications, External Affairs. Washing- 
ton, D.C. Contact: Sandy McDonald, (613) 	Nov. 4-11 - Asiandex '86 - Exchange of 	Nov. 7-21 - Plastic Industries Productivity 
990-4266. 	 technical information on military strategy 	Enhancement Mission - To West Germany. 

and tactics for the advancement of tech- 	Government of British Columbia. Dusseldorf, 
Nov. 5 - Cleveland Food Fair - Cleveland, 	nology in the 1990's. China Council for 	West Germany. Contact: Ben Climo, (604) 
Ohio. Contact: M. Samson, (613) 991-9476. 	Promotion of International Trade (CCPIT). 	660-3900, 660-4567. 

China International Exhibition Centre, Bei- 
Nov. 10-14 - COMDEX Fall '86 - Computers 	jing, China. Contact: D. M rk ich, (613) 	Nov. 11-15 - Electronica '86 - Munich, West 
- Las Vegas, Nevada. Contact: K. Munro, 	995-8649; or Sherri Lillico, (613) 996-0034. 	Germany. Contact: H. Schroeter, (613) 
(613) 993-5849. 	 996-5555. 

Nov. 4-20 - Industrial Co-operation Mission 
Nov. 13-14 - Sea Fare South East Exposition 	- Identify Busineés opportunities in each 	Nov. 14-21 - SIMO-Computer Exhibition - 
- Five fish companies taking part in exhibi- 	market. Canadian Manufacturers' Associa- 	Madrid, Spain. Contact: H. Schroeter, (613) 
tion at Orlando, Florida. Department of Re- 	tion, Canadiamilnternational Development 	996-5555, 
gional Industrial Expansion, Department of 	Agency. Hong Kong, Thailand; and Malaysia. 
Commerce and Technology. Orlando, Florida. 	Contact: Monica Malkus, (416)  363-7261. 	Nov. 25-29 - Milipol - Security Equipment 
Contact: J. Power, (613) 991-9478; or Janet 	 Exhibition - Paris, France. Contact: M. Won- 
Gagnon, (506) 453-2875. Nove11-15 - Forestry Indonesia -- ,Jakartai----dergenv(6131 996-5554. 

Indonesia. Contact: H. Morrison, (613) 
996-1657. 	 Nov. 26-30 - Medica-Medical Equipment 

Congress and Exhibition - 
Nov. 17-28 - Industrial Cooperation Mission 	Dusseldorf, West Germany. Contact: H. 
- Deals with technology intensive Industries. 	Schroeter, (613) 996-5555. 
Canada-India Business Council. India7Con 
tact: Ilan Kapoor, (613) 238-4000. 

Eastern Europe  
Sept. 29-Oct. 6- Plovdiv Autumn Fair '86 - 
Plovdiv, Bulgaria. Contact: M. Wondergem, 
(613) 996-5554. 

ture - Guangzhou, China. Contact: H. Morri-
son, (613) 996-1657. 1 I 

, 
Nov.- High Technotogy  Mission to Australia 
- Mini-trade Show,  irv, Consulates. British 
Columbia Governménteydney, Melbourne, ' 
Brisbane. Contact: D. Loader, (604) 660-4567. 

Nov. - Remanufactured Wood Products 
Mission - B.C. Government. Japan and 
Korea. Contact: D. Loader, (604) 660-4567. 

Western Europe  
Sept. 30-Oct. 4 - Batibois - Timber Frame 
Housing. Bordeaux, France. Contact: H. 
Schroeter, (613) 996-5555. 

Oct 1-6 - Frankfurt International Book Fair 
- Frankfurt, West Germany. Contact: M. Won-
dergem, (613) 996-5554. • 

Oct 1-9 - Kontor Data - Informatics - 
Copenhagen, Denmark. Contact: H. Schroe- 
ter, (613) 996-5555. 	 Africa and Middle East  

Oct. 16-22 - Expocom '86 - Telecommunica- 	 Nov. 1-15 - Baghad International Fair - 
tions Exhibition. People's Republic of China. 	Oct. 5-11 - 13th World Energy Conference 	Bag had Iraq. Contact: T. Brophy, (613) 
Beijing, China. Contact: D. Mrkich, (613) 995- 	-Cannes, France. Contact: L.V. Ford, (613) 	990-5984. 
8649; or Glen Tahirali, (613) 990-4212. 	 996-5555. 

Nov. 9-13 - Arabbuild '86 - Bahrain. Con- 
Oct.  17- Official Opening - Trade office in 	Oct. 14-18 - Deffendory Expo  '86-  Defence 	tact: T. Brophy, (613) 990-5984. 
Taiwan. Canadian Chamber of Commerce. 	Industry Show - Athens, Greece. Contact: 
Taiwan. Contact: Patricia MacLeod, (613) 	L.V. Ford, (613) 996-5555. 	 Nov. 16-20 - Middle East Electricity and 
238-4000. 	 Electronic Show - Riyadh, Saudi Arabia. 

Oct. 20-24 - Canadian Exhibit at SIAL - 	Contact: R. Grison, (613) 990-5982.'  - 
Oct. 20-23 - Annual Joint Meeting - 	Thirty Canadian companies taking part in the 
Canada-Korea Business Council. Canada- 	largest international food show in the world. 	Nov. 27-Dec.  12- Dakar International Trade 
Korea Business Council. Seoul, Korea. 	External Affairs. Paris, France. Contact: Dave 	Fair - Dakar, Senegal. Contact: T. Gervais, 
Contact: Ilan Kapoor, (613) 238-4000. 	 Shortall, (613) 995-1714. 	 (613) 990-5981. 

Contact: Janet Gagnon, (506) 453-2875. 

Nov. 18-21 - Auto Parts and Equipment 
Manufacturers Mission - Visit to the„ Spe-
cialty Equipment Market Association (SEMA) 
Show. Department of Regional Industrial 
Expansion. Las Vegas, Nevada. Contact: Rod 
Johnson, (604) 661-2267. 

Nov. 19-21 - National Spa & Pool Institute 
Show - Washington, D.C. Contact: S. Gawre-
letz, (613) 991-9474. ,'Nov. 19-22 - Techno-OC'eah-86=K451567 

Nov. 20-22 - National Home Health Care f 
Japan. Contact: N Peacock. (613) 995-1678f 

/ Expo - Atlanta, Georgia. Contact: S. Gawreov.27.Dec,22 - Ag China gricul- 
letz, (613) 991-9474. 

EXPORTS BUILD CANADA 

Oct. 18-26 - Bucharest International Fair - 
Bucharest, Romania. Contact: M. Wonder-
gem, (613) 996-5554. 

Nov. - Mission to United Nations Develop-
ment Program, World bank - Mission by rep. 
of professional service firm. Manitoba Depart-
ment of Industry. Trade and Technology. New 
York and Washington. Contact: Jim Stewart, 
(204) 945-2443. 

Nov. - New Exporters to Border States: 
Marine Sector Mission - Explore the risk of 
establishing American corporations. Depart-
ment of Regional Industrial Expansion. Fargo, 
North Dakota. Contact: Vern Graves, (204) 
949-3662. 

Latin America and Caribbean  
Oct. 5-10 - Oil and Gas Expo - Rio de 
Janeiro, Brazil. Contact: C. Muriante, (613) 
996-2268. 

Nov. 16-24 - FIAGA  '86- International Fair 
of Agriculture, Cattle, Fish and Feed - Pan-
ama. Contact: C. Mufiante, (613) 996-2268. 

Oct. 29-Nov. 9 - FI SA '86 - Santiago Inter-
national Trade Fair. Santiago, Chile. Contact: 
P. Schutte, (613) 996-5358. 

Dec.- Seattle Food Fair -Seattle, Washing-
ton. Contact: M. Samson, (613) 991-9476. 

Nov. 21-30 - Tecnomin  '86-  Mining - Lima, 
Peru. Contact: P. Schutte, (613) 996-5358. 

Asia-Pacific 
Sept. 27-Oct. 4- Royal Show - Agriculture 
- Perth, Western Australia. Contact: G. 
Richens, (613) 995-8619. 

Nov. - Forest Industry Energy Systems Mis-
sion - British Columbia Government. Chile. 
Contact: A. Casasempere, (604) 660-4567. 

I 



Hi-tech U.S. showguide 
Looking for trade shows in the electrical 

and electronics sector in the U.S.? 

Then here is the ideal list for you. 
External Affairs' Uni- 

ted States Marketing 
Division (UTM) has 
just published A Guide 
to Hi-Tech Electronics 
Trade Shows in the 
U.S. 1986-87. 

The Guide, which is 
intended for Canadian hi-tech electronics 
equipment, components and software 
manufacturers wishing to do business in the 
U.S., hits major shows takin g place 
throughout the U.S. during the coming year. 

The shows listed are divided into four 
categories: computer software, hardware 
and peripherals; electronics equipment and 
components; communications and related 
equipment; and government and military 
shows. 

In addition to explaining why trade shows 
represent the best sales opportunity to 
exporters, the booklet gives pointers on 
how to successfully participate in trade 
shows. 

For a free copy of the Guide, simply call 
Info Export. 

dmonton's  Fart Canada, one of 10 Canadian 
articipants in ONS 86, scored sales with its 
ydraulic power tong. The Nova Scotia Re-
earch Foundation was also a winner at the 
tavenger, Norway, event. 

1Trade Fairs 

Hot-spot show assures sizzling sales 
Panama City — Want to increase your sales in 
Latin America? 

Then take a foothold in Panama. 
That's where Canada will be participating 

this winter, for the third consecutive year, in 
Central America's 'hottest' general trade fair. 

The March 11-16 International Commercial 
Exposition (EXPO COMER 87) is slated to 
attract business people from more than 30 
countries at the Atlapa Convention Centre, 
located in the heart of this world trading, bank-
ng and shipping centre. 
Products to be displayed at the show 

nclude automotive products, telecommuni-
ations equipment, security systems, medi-
al and health supplies, industrial machinery 
arts and supplies, and sports and recrea-
ional products. 

Other categories featured will range from 
onstruction materials to hardware, house-
old goods and kitchenware, furniture, agri-
ultural products and equipment, clothing 
nd leather goods, perfumes and cosmetics, 
iftware, jewelry, toys and hobbies, food, 
everages, liquors and tobacco. 
The highly successful participation by 12 
anadian companies in this year's show 

esulted in over $1 million U.S. on-site sales. 
ith another $4 million in projected sales and 
ore than 70 agents and distributors ap- 

;Gushing all the 
>ay to the bank 

tavenger — Not in the least deterred by the 
urrent glut in oil prices, ten leading Cana-
ian companies came away big winners from 
major European offshore show, last month. 
This year's Canadian participation at the 

th International Offshore Northern Seas 
ONS 86) Conference and Exhibition, in 
orway, struck a winning note with a stand 
intly financed by the Federal, Alberta and 
ewfoundland and Labrador governments. 
And most Canadian companies returned 

ighly pleased with their performance at the 
how. Turn to page 8 — Offshore 

arr ca—n-ad-a- 

pointed or under negotiation. 
And even more significant is the factdhat 

the Canadian sales and appointments cov-
ered not only Panama but practically the 
whole Latin American region — over half of 
the trade inquiries fielded by the Canadian 
contingent came from outside Central Amer-
ica, most of them from South America. 

Strategically located — it links the Atlantic 
and the Pacific — Panama has excellent 
transportation facilities both by sea and air, 
and also offers extensive warehousing, dis-
tribution, assembly and exhibiting facilities. 

In addition, it represents the second largest 
free-trade zone in the world — after Hong 
Kong — and, as an added advantage, its cur-
rency is the U.S. dollar. 

Although many Latin American countries 
are experiencing an economic slowdown, 
there is still an increasing demand in several 
sectors including auto parts and accessories 
and maintenance equipment, raw materials 
and spare parts for industry, agricultural 
commodities and supplies, medical, surgical 
and pharmaceutical equipment, hardware 
and building supplies. 

Latin American countries are also benefit- 

Crime doesn't pay . . 

Paris — If crime doesn't pay, exhibiting at 
crime prevention technology shows certainly 
does. 

And Canadian manufacturers of civil and 
military security equipment will get just that 
chance by attending this fall what's been 
billed as Europe's most important show in this 

A view from the top of the Canadian booth at 
EXPO COMER 86. 
ting from International Development Bank 
loans for agricultural development and expan-
sion and industrial rehabilitation. Just recently, 
Panama and Costa Rica announced major 
house building programs. 

For more information on the show or 
details on how to participate, call immedi-
ately — some 20 Canadian companies are 
expected — Carlos Muhante at External 
Affairs' South America Trade Development 
Division (LSTF), Tel: (613) 996-2268; or Reg 
Harris, Caribbean and Central America Trade 
Development Division (LCT), for market in-
formation and advice, Tel: (613) 996-5460; or 
call Info Export. 

.. prevention does 
hi-tech products and services sector. 

The 3rd International Exhibition of Police, 
Civil and Military Security Equipment (MILI-
POL 86) will take place at the well-known site 
of the Paris International Air Show, in Le Bour-
get, Nov. 25-28. 

In addition to the more than 200 exhibitors 
who participate in this annual show, the event 
is also expected to attract most of the would-
be participants to the International Law 
Enforcement Exhibition which was to have 
taken place in Genoa, Italy, last July. 

As a strictly trade show, MILIPOL is open — 
by invitation only — to related administrative 
bodies, buyers, decision makers and profes-
sional users of police, civil and military 
security equipment, products and services 
from more than 60 countries. 

Highly-diversified equipment, products and 
services featured at the show will range from 
electronics — telecommunications, detec-
tion, monitoring, identification, checks and 
tests — to mobility — ground, air and sea — 
engineering, weapons and ammunitions and 
optics and optronics. - 

Other categories of exhibits will include 
textiles, accessories, uniforms, individual, 
collective and special equipment as well as 
miscellaneous activities, equipment and first 
aid medical supply. 

In addition to training facilities and demon-
stration programs, the show is expected to 
feature conferences on such topics as ter-
rorism, narcotics abuse, stress, fraud and 
piracy, major event security and international 
cooperation. 

For more information on the show or 
details on how to participate, contact Michael 
Wondergem at External Affairs' Marketing 
Promotion Europe Division (RCTF), Tel: (613) 
996-5554; or call Info Export. 

1 4t 
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Did we miss you? 
CanadExport is available free of charge in 

Canada to interested manufacturers and business 
people. For subscription ,  please return this form 
or call our toll free Info Expo rt  publications 
hotline 1-800-267-8488. For address changes or 
cancellations, please quote code number from 
your mailing address label. Allow eight weeks. 
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Postal code 	  

0 English 	0  French  
Mail to: CanadExport (8TC), Dept. of External 
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Trade Update 

Continued from page 1 
where timely information is vital. 

"The increased number and sophistication 
of drivers, automobiles and highways has 
created a need for a highly efficient compu-
terized system to quickly deliver essential 
motorist information," says Barry Hercus, 
President of NEI Canada Group of which 
Ferranti-Packard is a member. 

Judging by sales, Ferranti-Packard answers 
this need — and with an added advantage. Its 
reflective disk technology assures that the 
display sign is not affected by "wash out" 
caused by direct sunlight. All messages are 
clearly visible. 

The 17 message signs being installed in 
Avon, England, for instance, have letter sizes 
varying from 12 to 18 inches high, with visibil-
ity of up to 900 feet. The system in British 

Offshore winner 
Continued from page 7 

As an indication of the demand and high 
quality of this country's offshore oil equip-
ment and services — and despite recent down-
ward market trends —the Canadian exhibitors 
not only sold close to $.5 million worth of 
equipment at the show, but expected to make 
another $7 million in orders over the next 
12 months. 

Commented one satisfied Canadian exhib-
itor: "The high degree of federal-provincial 
cooperation behind Canada's successful par-
ticipation at the show greatly benefitted all 
industry participants." 

ONS alternates every year with Europe's 
largest oil show, Offshore Europe, slated for 
Aberdeen, Scotland, next September. 

For more information on similar shows or 
trade opportunities in Europe, contact Lewis 
Ford at External Affairs' Marketing Promotion 
Europe Division (RCTF), Tel: (613) 996-5554; 
or call Info Export. 

Columbia will include single-line and two-
line message signs five feet high and 25 feet in 
length. 

Ferranti-Packard is a world leader in the 
design and supply of these signs, using its 
patented reflective disk technology, to all 
segments of the transportation, highway traf-
fic, financial, sports and commercial market-
place. 

The company has sales offices in Toronto, 
New York City, London, Zurich and Tokyo, 
and representatives in other major cities 
throughout the world. 

Continued from page 1 

example, will feature more than 200 export-
related events. These include conferences, 
seminars, workshops and exhibits, as well as, 
in some cases, trade commissioners from 
posts around the world (see page 3). 

The majority of events are tailored to help 
show exporters and would-be exporters the 
international trade opportunities that are 
open to them; where they should be trying to 
sell their products and services; and ways to 
finance their sales. 

The Trade Month campaign, say organ-
izers, is a co-operative one, with growth in 
Canadian export trade a common goal. 

Described by officials as a "true partner-
ship between public and private sectors," the 
program involves the work of national, pro-
vincial and local business groups and asso-
ciations; federal and provincial governments; 
labor; the export community; and even Cana-
da's cultural and academic worlds._ 

Highlight of the entire Trade Month is the 
presentation by Minister for International 
Trade, Pat Carney, of the Canada Export 
Awards —the country's highest export distinc-
tion — slated for Oct. 14 at the annual meeting 

U.S. buyer link 
Continued from page 1 
exporters have for sale, and on what terms. 

Basically, the Buyer Connection Program 
works like this. 

A Canadian company interested in the U.S. 
market will provide to External Affairs, on the 
appropriate form, an "accurate" and "concise" 
description of the product for export and the 
regions of the U.S. to which it is to be 
exported. 

This is then forwarded to resident trade 
commissioners in 13 consulates across the 
United States who, on the knowledge of the 
markets, will evaluate the product potential 
and distribute the information to appropriate 
qualified buyers for their consideration. 

"As a result of these efforts," say Program 
organizers, "pertinent information about your 
products and your company, including how 
to contact you directly, will be in the hands of 
potential buyers." 

The regions covered are: New England, 
Mid-Atlantic, East Central, South East, South, 
Mid-West, North Central, Pacific Northwest, 
Pacific Mid-West, and Pacific Southwest. 

Complete details, brochures and appli-
cation forms are available from Buyer Con-
nection Program, Agriculture, Fish and Food 
Products Bureau (TAD), External Affairs, 125 
Sussex Dr., Ottawa K1A 0G2. Tel: (613) 
995-1775. Telex: 053-3745. 

of the Canadian Export Association in 
Vancouver. 

Instant Info for motorists is provided on electronic highway display systems manufactured by 
Toronto's Ferranti-Packard Electronics Ltd. The company recently signed $3 million in 
contracts to install systems in Avon, England, New York City and British Columbia. 

Some sales, signs of success! 

A Canada-wide export blitz 

CanadExport is published bi-weekly by External Affairs' 
Division of Export Communications  (BIC).  
Editor-in-chief (A): Louis Kovacs (613) 995-7891. 
Editor: Don Wight (613) 995-8682. 
Info Export: 1-800-267-8378. 
Telex: 053-3745 (BTCE). Answerback: External Ott. 
Bi-weekly circulation: 27,000. 



UN REGARD PRINCIER 

L'aérospatiale du Canada a sorti le tapis 
rouge pour accueillir le prince Philippe 
(2e de droite), en compagnie du haut-
commissaire du Canada en Grande-
Bretagne, M. Roy McMurtry (à gauche), 
et d'autres invités au kiosque canadien, à 
l'occasion du salon de l'aéronautique 86 
de Farnborough, où nos représentants 
ont fait décoller les ventes. Voir page 7. 

• Les marchés 
étrangers of- 

le.frent 'de hcie 
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Lelarchés 
■ mondiaux 

DANS CE NUMÉRO: 

Nos meilleurs vendeurs bientôt récompensés 
Dans une semaine, un groupe distingué 

d'entreprises canadiennes se retrouvera 
au palmarès des plus grands de leur 
spécialité, l'exportation. 

Ces entreprises auront été choisies par 
un jury de leurs confrères pour recevoir le 
prestigieux Prix d'excellence à l'exportation 
canadienne, la plus haute distinction en ce 

Des débouchés 
en vue en Inde 

Les entreprises canadiennes qui veulent 
accroître leurs liens commerciaux avec 
l'Inde sont invitées à participer à une 
mission commerciale qui visitera ce pays 
du 17 au 28 novembre. 

Le Conseil du commerce Inde-Canada 
et l'Agence canadienne de développement 
international (ACDI) parrainent cette mis-
sion qui vise à étudier les possibilités de 
coopération industrielle dans des secteurs 
comme l'électronique, notamment la tech-
nologie des procédés industriels, la 
bureautique, l'édition électronique, le 
vidéotex et l'aérospatiale. 

Le Conseil et l'ACDI choisiront ensemble 
les participants à cette mission, le principal 
critère étant l'intérêt manifesté par l'entre-
prise à l'endroit d'une coopération indus-
trielle à long terme avec des sociétés 
indiennes, que ce soit sous forme de trans-
fert de technologie, d'entreprise conjointe, 
de licence ou d'aide technique. 

Dans le domaine de l'électronique, le 
gouvernement indien encourage le secteur 
privé indien et les sociétés étrangères à 
jouer un rôle important dans l'industrie 

(Voir page 8: Mission.) 

Nos poussins s'e 
Le poussin canadien est de retour dans 

les pays en bordure du Pacifique. 
Et maintenant qu'une porte importante 

sur cette région vient d'être rouverte, les 
producteurs canadiens pourraient bien 

Une grosse récolte! 
Le Canada fournira au moins 25 millions de 

tonnes de céréales à l'U.R.S.S. d'ici à 1991. 
L'entente, évaluée à plusieurs milliards de 
dollars, a été signée le 2 octobre à Ottawa par 
le ministre d'État à la Commission cana-
dienne du blé, M. Charles Mayer, et le sous-
ministre soviétique du Commerce extérieur, 
M. Victor Ivanov qui accompagnait son 
ministre des Affaires étrangères, M. Édouard 
Chevardnadze. 

domaine au pays et le point saillant du 
Mois canadien de l'exportation. 

Le ministre du Commerce extérieur, 
Mme Pat Carney, présentera les Prix le 14 
octobre, à l'occasion de l'assemblée an-
nuelle de l'Association canadienne d'ex-
portation, qui aura lieu au Pan Pacific 
Vancouver Hotel de Vancouver. 

nvolent au Japon 

Pour la quatrième année, ces Prix seront 
décernés aux entreprises canadiennes qui 
se seront distinguées par leur excellence à 
l'exportation de technologie, de compé-
tences et de produits canadiens. 

Ces champions auront été choisis parmi 
plus de 200 candidats, à partir de divers 

(Voir page 8: L'excellence.) 

Les soumissions 
aux États-Unis 

Les sociétés canadiennes alléchées par 
l'imposant marché des achats gouverne-
mentaux américains ont maintenant un 
outil simple et efficace à leur disposition. 

L'efficacité de ce nouveau mécanisme a 
fait ses preuves dans un récent projet 
pilote mis sur pied par les ministères des 
Affaires extérieures et de l'Expansion 
industrielle régionale (MEIR). 

En seulement six mois, le projet pilote de 
Toronto a appris à plus de 65 entreprises 
canadiennes à vendre leurs produits sur 
l'énorme marché gouvernemental améri-
cain, en leur permettant de décrocher des 
contrats immédiats s'élevant à 850 000 $. 

Le projet pilote tire à sa fin, mais les 
sociétés canadiennes qui désirent aborder 

' ce marché peuvent toujours faire appel à 
ce service, de façon indépendante. 

Le projet pilote partait du principe que 
les mécanismes d'achat public sont en 
général les mêmes d'un organisme gouver-
nemental à l'autre. On a donc choisi pour le 
projet la U.S. Defense Logistics Agency 
(D.L.A.), qui achète tous les produits corn-
jne rcia tik-çom tilunk besoins des quatre 
forces 4.qilitairessméribalnes. 

min. 	'•- (Voir page 8:Vente.) 

trouver la poule aux œufs d'or. 
Nos délégués commerciaux attribuent le 

crédit entier de cette ouverture, qui repré-
sente un accès à un marché de plusieurs 
millions, au personnel de l'ambassade du e 

 Canada à Tokyo. 
Cette porte ouverte passe par le Japon, 

un point de transit vers la Chine et d'autres 
marchés d'Extrême-Orient. 

Une épizootie d'influenza aviaire s'était 
manifestée aux États-Unis, ce qui avait 
amené le Japon à décréter une interdiction 
de deux ans sur le transit de volaille par ses 
aéroports. 

Par conséquent, les poussins du Canada, 
(Voir page 8: Bonne.) 

Affaires extérieures 	External Affairs 
Canada 	 Canada 
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Débouchés commerciaux 

CENTRE INFO-EXPORT (composez sans frais): 1-800-267-8376 

«me 

Voici des débouchés à l'exportation 

rr 
rrac 

.. 
Conta 

Oct. - 
Office, 
Comn1 
ton, 0 
990-41 

Nov. 5 
Ohio. 

Nov. 1 
— Lai 
(613) S 

1 
Nov. 1: 
— FivE 
tion at 
gional 
Comm 
Conta. 
Gagnc 

l 
Nov. 1 
Manuf 
cialty 1 
Show.' 
Expan 
Johns 

Nov. 1 
Show+ 
letz, (E 

i 
Nov. : 
Expo - 
letz, (E 

Nov._
I  

ment F 
of prof 
ment C 
York a 
(204) 1 

Nov. 4  
Marini 
establ 
ment C 
North 
949-at 

Dec. -1 

ton. C, 

Asie. 
Sept  
— Pa  
Riche, 

" 	I 
Oct 1t 
tions 1 
Beijin 
8649; 

Oct 
Taiwa 
Taiwa 
238-41 

Oct. 
Cana 
Kore 
COntà 

I 

1 

Brésil — L'ambassade du Brésil avise que 
plusieurs sociétés brésiliennes sont à la 
recherche de partenaires d'investissement 
et d'entreprise conjointe. Les domaines 
visés comprennent la fabrication de matériel 
informatique et de logiciels; l'implantation 
d'une usine de briquettes de charbon de 
bois, dont la production serait exportée; des 
entreprises conjointes en assurance-vie; 
l'emballage de plastique; l'équipement pour 
le gaz naturel et les compétences en com-
mercialisation de systèmes; les soins vétéri-
naires du bétail; la fabrication et l'exporta-
tion d'équipement lourd de construction; 
les instruments de calibration; des résis-
tances et des résistances de contrôle; et de 
l'acier structurel pour des postes du réseau 
électrique. Pour plus de détails, communi-
quer avec M. Guilherme Arroio, conseiller à 
l'ambassade du Brésil, 255, rue Albert, 
bureau 900, Ottawa K1P 6A9. Tél: (613) 
237-1090. 

Égypte — Le comité des achats à l'étranger 
de la Iron and Steel Co. d'Égypte vient de 

• lancer un appel d'offres visant 12 000 mètres 
de convoyeurs à courroie résistant à la 
chaleur. Les soumissions doivent être pré-
sentées avant le 21 octobre, par l'entremise 
d'un agent local accrédité. Le coût des docu-
ments s'élève à 50 livres égyptiennes. On 
peut obtenir plus de détails de l'ambassade 
du Canada au Caire, télex: (code de déstina-
tion 91) 92677, indicatif (CANCAR UN). 

Grèce — Au nom du ministère de la Marine 
marchande, le ministère grec du Commerce 
vient de lancer un appel d'offres visant huit 
récepteurs automatiques Loran C. Les sou-
missions seront acceptées jusqu'au 15 octo-
bre. Notre mission peut transmettre le 
cahier des charges aux sociétés canadien-
nes, à des frais de 55 à 60 $. Communiquer 
avec l'ambassade du Canada à Athènes, 
télex: (code de destination 601) 215584, 
indicatif (215584 DOM GR). 

Suède— Dans le cadre d'un achat régi par le 
GATT, les forces policières et l'administra-
tion pénitentiaire de Suède lancent des 
appels d'offres visant 7 000 pneus d'été et 
3 300 pneus d'hiver pour automobiles, ainsi 
que 500 pneus d'été pour motocyclettes. 
Les sociétés doivent écrire avant le 17 octo-
bre au Rikspolisstyrelsen, Juridiska Sek-
tionen/Inkop, Box 12256, S-102 26 Stock-
holm. Une invitation à soumissionner sera 
transmise aux sociétés présélectionnées, 
autour du 20 octobre, et les soumissions 
définitives doivent parvenir à la même 
adresse au plus tard le 20 novembre. On 
suggère aux sociétés canadiennes de com-
muniquer avec l'ambassade du Canada à 
Stockholm, télex: (code de destination 54) 
10687, indicatif (10687 DOMCAN S). 

Suède — Les sociétés qui voudraient fournir 
à la voirie nationale suédoise des structures 
d'acier destinées à des ponts de pontons 
militaires doivent expédier pour le 10 octo- 

bre, leurs nom, adresse et autres renseigne-
ments pertinents à la Vagberket, Huvud-
kontoret, S-781 87 Borlange, Suède. Les 
sociétés sélectionnées pour. participer à 
l'appel d'off re& devront présenter leur sou-
mission au plus tard le 21 novembre. Pour 
de plus amples renseignements sur cet 
achat public régi par le GATT, téléphoner au 
INT 46 243 754 10, ou communiquer avec 
l'ambassade du Canada à Stockholm. 

Turquie — L'office turc des Charbonnages 
vient de lancer un appel d'offres portant sur 
une étude de faisabilité d'un projet houiller. 
La soumission choisie, qui doit être reçue 
avant le 13 octobre, présentera un projet 
d'étude comportant des levés géologiques 
et minéralogiques, des installations et des 
systèmes de mise en valeur à ciel ouvert et 
en galerie, des estimations des frais d'inves-
tissement et d'exploitation et une sélection 
de systèmes d'exploitation et auxiliaires 
pour un bassin houiller comportant des 
réserves estimées à 132 millions de tonnes. 
Notre mission peut transmettre les docu- 

Marchés mondiaux 

ments de l'appel d'offres, à des frais de 50 $. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Ankara (Turquie). Télex: (code de destina-
tion 607) 42369, indicatif (42369 DCAN TA). 

Turqu ie— La Turkey State Hydraulic Works 
vient de lancer un appel d'offres, pour le 
17 oct., en vue d'acquérir 165 000 mètres de 
bourrelets de caoutchouc, utilisés pour 
sceller les joints de tuyaux de béton. Les 
bourrelets de 36 mm de diamètre doivent 
respecter les spécifications ASTM-D-2240, 
D-412, D-395, D-471 ou l'équivalent. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada à 
Ankara. 

Turquie — La Turkish Maritime Corp. vient 
de lancer un appel d'offres à l'égard de 
350 défenses de caoutchouc de formes et 
dimensions diverses. Les soumissions se-
ront acceptées jusqu'au 16 octobre. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada à 
Ankara, en Turquie. 

Turquie — Le ministère turc de la Défense 
vient de lancer des appels d'offres en vue 
de se procurer un système de mesure de 
données météorologiques, un ensemble de 
traceurs automatiques et une unité de 
définition du profil des fonds marins. Le 
système de mesure de données météoro-
logiques doit fonctionner avec des piles 
solaires et comporter des unités d'affichage, 
d'impression et de stockage et contrôle des 
données. Les traceurs automatiques pour la 
navigation doivent comprendre un indica-
teur de sillage, un traceur de sillage, une 
enregistreuse à bande magnétique et une 

imprimante. L'unité de définition du profil 
des fonds marins doit être portative, pouvoir 
être installée à bord d'un navire et com-
porter un émetteur d'une puissance mini-
male de 12,5 KW pouvant définir par sonar le 
profil des fonds marins et les dessiner au 
moyen d'un traceur. Pas de cautionnement 
de soumission. Les soumissions doivent 
parvenir au plus tard le 30 octobre. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada à 
Ankara. 

Turquie — Les autorités turques des Postes 
et du Téléphone viennent de lancer deux 
appels d'offres. Le premier, dont les docu-
ments coûtent 250$ et qui arrive à échéance 
le 9 octobre, vise 16 appareils de transmis-
sion de signaux numériques de terminaux 
d'abonnés par technique de modulation par 
impulsion et codage avec multiplexage par 
répartition dans le temps. Le deuxième 
appel d'offres, dont les documents coûtent 
300 $, porte sur un réseau de transmission 
des données à commutation par paquets, 
répondant aux caractéristiques CCITT X.25 
et X.75 (11984). Communiquer avec l'ambas-
sade du Canada à Ankara. 

Turqu ie— La Turkish Shipbuilding lndustry 
Corporation vient de lancer un appel d'offres 
visant 10 moteurs électro-hydrauliques 
complets de gouverne, destinés à 5 traver-
siers passagers-automobiles avec passe-
relle aux deux bouts, d'un tonnage brut de 
1 100 tonnes. Le cautionnement de soumis-
sion s'élève à 2 500 $ US, celui de bonne 
exécution à 10 %. Les soumissions seront 
acceptées jusqu'au 20 octobre. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada à 
Ankara. 

Turquie — Un appel d'offres arrivant à 
échéance le 31 octobre vient d'être lancé 
par le ministère turc de la Défense, qui 
désire se procurer cinq sonars. Il s'agit 
d'unités portatives de type côtier, avec 
indicateur de relèvement, avec une portée 
de 250 à 300 mètres et un degré d'erreur 
inférieur à 10 centimètres par 20 mètres. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Ankara. 

Turquie — La Turkish Black Sea Copper 
Works vient de lancer un appel d'offres en 
vue de se procurer des convoyeurs à 
chaînes destinés à la modernisation d'une 
usine d'acide. Les soumissions seront ac-
ceptées jusqu'au 31 octobre. Communiquer 
avec l'ambassade du Canada à Ankara. 

Turquie — Les autorités ferroviaires d'État 
(TCDD) viennent de lancer un appel d'offres 
en vue d'acquérir 250 batteries d'accumula-
teurs destinées à l'alimentation du système 
d'éclairage de wagons-passagers. On 
cherche des batteries à 18 éléments, 24 V, 
300 A au nickel-cadmium. Les soumissions 
doivent être déposées avant le 17 octobre. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Ankara. 
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Octobre, le Mois 
canadien de 

l'Exportation 

Le Mois de l'exportation 

Dates et lieux à noter au calendrier 
La liste suivante d'événements axés sur 

l'exportation fait suite à celle qui a paru 
dans le numéro précédent de CanadExport. 
Elle est présentée par région et en Ordre 
chronologique. On y trouvera le nom de 
l'événement et sa description, le nom de 
l'organisme qui le parraine, l'endroit où il 
aura lieu et le nom et numéro de téléphone 
de la personne à qui s'adresser pour de 
plus amples renseignements. 

Colombie-Britannique  
20 oct.: Commercialisation de logiciels en 
Extrême-Orient  - Compte-rendu sous forme 
d'atelier de la mission de la Direction des 
industries de service (Ottawa) en Extrême-
Orient. Software Industry Development Or-
ganization. Victoria. Renseignements: Rod 
Johnson, (604) 661-2267. 

20-22 oct.: Salons commerciaux pour pré-
senter produits et services à des clients 
éventuels. Banque fédérale de développement 
(B.F.D.) Vancouver. Renseignements: (604) 
666-7850. 

20-24 oct.: Échange de renseignements avec 
des délégués commerciaux de missions à 
l'étranger - Des délégués et agents commer-
ciaux visiteront des industries de C.-B. Council 
of Forest Industries (C0F1). Renseignements: 
Rod Johnson, (604) 661-2267. 

21 oct.: Commercialisation de logiciels en 
Extrême-Orient - Compte-rendu sous forme 
d'atelier de la mission de la Direction des 
industries de service (Ottawa) en Extrême-
Orient. Software Industry Development Or-
ganization. Vancouver. Renseignements : Rod 
Johnson, (604) 661-2267. 

22-25 oct.: Salons commerciaux pour pré-
senter produits et services à des clients 
éventuels. B.F.D. Cranbrook. Renseigne-
ments: (604) 426-7241. 

23 oct.: Atelier d'information sur l'exportation 
à l'intention des fabricants et exportateurs. 
Banque fédérale de développement. Royal 
Towers Hotel, New Westminster. Renseigne-
ments: Grant MacKeracher, (604) 525-1011. 

8 nov.: Import-Export: the International Dealer 
- Atelier d'introduction à l'exportation. Centre 
of Continuing Education. University of British 
Columbia. Renseignements: Janet Fraser, 
(604) 222-5272. 

20 nov.: Une carrière en exportation - Atelier 
de trois heures sur les avantages et les 
inconvénients d'une carrière en exportation. 
Centre of Continuing Education. University 
of British Columbia, Renseignements: Janet 
Fraser, (604) 222-5272. 

25 nov.: Programme d'apport technologique 
- Des agents de développement de la 
technologie en poste à Bonn et Los Angeles 
rencontreront des représentants d'entreprises 
pour discuter des possibilités d'apport tech-
nologique. Ministère des Affaires extérieures. 

Vancouver. Renseignements: A. Watanabe, 
(613) 996-0648. 

Nov.: « Parlons risques» - Discussion sur la 
situation économique. Société pour l'expan-
sion des exportations. Colombie-Britannique 
et Yukon. Renseignements: Ray Johnson, 
(604) 688-8658. 

Alberta  
9 oct.:Conférence sur l'exportation. Associa-
tion canadienne d'exportation, bureau de 
Calgary. Renseignements: Jim Wong, (403) 
290-7315. 

14 oct.: Atelier pratique sur la façon de 
présenter un kiosque à un salon international. 
Développement économique, Lethbridge. 
Renseignements: Jim Campbell, (403) 
427-4809. 

15 oct.: Colloque sur la responsabilité liée au 
produit. Calgary. Renseignements: Mike 
Marks, (403) 420-2944. 

15 oct.: Inauguration officielle du Centre 
NAIT pour l'entrepreneur et l'entreprise indé-
pendante - Lancement d'un programme de 
formation à l'intention des entrepreneurs et 
de l'entreprise indépendante. No rthern Alberta 
Institute of Technology (NAIT). Directions du 
Commerce et de la Petite entreprise, Edmon-
ton.. Renseignements: Phil Shragge, (403) 
427-3685. 

20-28 oct.: Conférenciers des missions à 
l'étranger - Un de Londres, trois des É.-U. 
Ministère du Développement économique de 
l'Alberta. Endroit à déterminer. Renseigne-
ments: Jim Campbell, (403) 427-4809. 

21 oct.: Petit déjeuner-causerie sur l'exporta-
tion - Commerce canado-américain. Cham-
bre de commerce de Calgary. Renseignements: 
Betty Lockhead. 

21 oct.: Déjeuner de la petite entreprise - 
Débouchés à l'exportation pour la petite 
entreprise. Chambre de commerce de Cam-
rose. Renseignements: Phil Shragge, (403) 
427-3685. 

21-22 oct.: Salon de la petite entreprise. 
Direction de la petite entreprise, Calgary, 
Lethbridge. Renseignements: Phil Shragge, 
(403) 427-3685. 

22 oct.: Petit déjeuner-causerie du cercle 
d'exportation d'Edmonton - Avec le ministre 
du Développement de l'Alberta (à confirmer). 
Chambre de commerce d'Edmonton. Rensei-
gnements: Don Stewart, (403) 427-4809. 

23 oct.: Salon d'information sur la petite 
entreprise. MEIR, B.F.D. et Chambre de 
commerce. Red Deer. Renseignements: Jim 
Campbell, (403) 427-4809. 

23 oct.: Prix de l'exportation - Décernés aux 
meilleurs exportateurs de 1985. Développe-
ment économique et agriculture. Calgary. 
Renseignements: Jim Campbell, (403) 
450-1807. 

23 oct.: Colloque sur l'exportation pour les 
étudiants de maîtrise en administration com-
merciale. University of Calgary. Renseigne-
ments: Talaat Abdel-Malek, (403) 220-7144. 

24 oct.: Colloque de la Banque fédérale de 
développement. B.F.D., Edmonton. Rensei-
gnements: Mike Marks, (403) 420-2944. 

24 oct.: Prix d'excellence de la petite entre-
prise d'Alberta. Direction de la Petite entre-
prise, Calgary. Renseignements: Phil Shragge, 
(403) 427-3685. 

24 oct.: Déjeuner-causerie avec le ministre 
du Développement économique d'Alberta. 
Faculty of Business, University of Calgary. 
Renseignements: Talaat Abdel-Malek, (403) 
220-7144. 

24 oct.: Colloque sur le commerce avec la 
Chine. Ministère du Développement écono-
mique de l'Alberta. Calgary. Renseignements: 
Simon Wan, (403) 450-1807. 

24-26 oct.: Salon d'information sur la petite 
entreprise. MEIR, B.F.D. et Chambre de 
commerce. Edmonton. Renseignements: Jim 
Campbell, (403) 427-4809. 

28-31 oct.: Congrès et exposition sur la 
technologie de forage au large dans l'Arctique. 
MAK Performance Communications Limited. 
Calgary. Renseignements: Martin Keeley, 
(403) 242-4288. 

5 nov.: Atelier - Parlons risques». Société 
pour l'expansion des exportations. Calgary. 
Renseignements: S.E.E. Calgary, (403) 
294-0728. 

6-16 nov.: Salon agricole - Colloque sur 
l'importance de l'exportation du bétail pour le 
Canada, en particulier lès éleveurs d'Alberta. 
Edmonton Northlands, Alberta Canada All 
Breeds Association. No rthlands Agri. Com ., 
Edmonton. Renseignements: Doug Bienert, 
(403) 427-4241. 

24 nov.: Programme d'apport technologique 
- Des agents de développement de la 
technologie en poste à Bonn et Los Angeles 
rencontreront des représentants d'entreprises 
pour discuter des possibilités d'apport tech-
nologique. Ministère des Affaires extérieures. 
Calgary. Renseignements: Aki Watanabe, 
(613) 996-0648. 

Saskatchewan  
23 oct.: Colloque d'introduction à l'échange 
électronique de données - Présentation du 



Le Mois de l'exportation 

concept et des avantages de l'échange élec-
tronique de données entre sociétés et orga-
nismes gouvernementaux. Electronic Data 
Interchange Council of Canada, Co-op 
Fédérée. Holiday Inn, Saskatoon. Renseigne-
ments: Norm Krivoshen, (306) 244-3311. 

25 nov.: Programme d'apport technologique 
— Des agents de développement de la 
technologie en poste à Tokyo et Santa Clara 
rencontreront des représentants d'entreprises 
pour discuter des possibilités d'apport tech-
nologique. Ministère des Affaires extérieures. 
Saskatoon. Renseignements: Aki Watanabe, 
(613) 996-0648. 

Nov. «Parlons risques» — Discussion sur la 
situation économique. Société pour l'expan-
sion des exportations. Prairies et Nord. Ren-
seignements: Richard McCorkindale, (403) 
294-0928. 

Manitoba  
24 oct.: Colloque d'introduction à l'échange 

29 oct.: Prix à l'exportation de la province du 
Manitoba — Diner et réception où le ministre 
manitobain de l'Industrie présentera les prix 
aux gagnants. Ministère de l'Industrie, du 
Commerce et de la Technologie du Manitoba. 
Winnipeg. Renseignements: Jim Stewart; 
(204) 945-2443. 

Oct. ou nov.: Colloque sur l'exportation du 
meuble — Présentation aux futurs exporta-
teurs du marché du Centre-Nord américain, 
axée sur l'exportation en petite quantité. 
Ministère de l'Expansion industrielle régionale. 
Renseignements: Gary Kress, (204) 949-2840. 

Oct. à déc.: Analyses de marchés — A 
l'intention d'une dizaine d'entreprises, par la 
(Sean) Sweeney Marketing Systems. Ministère 
de l'Expansion industrielle régionale. Rensei-
gnements: Don Hodgson, (204) 949-5942. 

24 nov.: Programme d'apport technologique 
— Des agents de développement de la tech-
nologie en poste à Tokyo et Santa Clara ren-
contreront des représentants d'entreprises 
pour discuter des possibilités d'apport tech-
nologique. Ministère des Affaires extérieures. 
Winnipeg. Renseignements: Aki Watanabe, 
(613) 996-0648. 

Ontario  
20 oct.:Colloque sur les maisons de commerce 

Leur nature et leur utilisation comme 
complément à la vente directe. Chambre de 
commerce de Sudbury. Sudbury. Renseigne-
ments: Ron Cantin, (705) 675-0711. 

20-22 oct.: Visite de fabricants américains 
d'équipement agricole — Rencontres et visites 
d'usines de fabricants canadiens, pour dis- 

cuter directement des possibilités commer-
ciales. Consulat du Canada à Détroit. Cam-
bridge, Renseignements: N. Bacchus, (416) 
365-3729. 

21 oct.:Colloque suries maisons de commerce 
— Leur nature et leur utilisation comme 
complément à la vente directe. Chambre de 
commerce de North Bay. North Bay. Rensei-
gnements: Ron Cantin, (705) 675-0711. 

21 oct.: Les aspects juridiques des transac-
tions interprovinciales et internationales — 
Comment le système judiciaire peut protéger 
les inhérêts d'un client. Law Society of Upper 
Canada. Osgoode Hall, Toronto. Renseigne-
ments: (416) 947-338 

Évaluation de vos débouchés à l'exhortation 
' et mise au point d'une stratégii Banque 
fédérale de développement, Association can ."(2 

 dienne d'exportation. Centre des conférences 
du gouvernement, Ottawa. Régsgig 
l3ob Garron, (613) 995-0234 

2 oct.: Colloque sur les maisons-d-eue 
merce — Leur nature et leur utilisatio 
comme complément à la vente direct 
Chambre de commerce de Say!! Ste. ferre. 

- aùlt Sté:Marié: RériSéig éments: Ron Cantin, 

1 (705) 0711. 

22-23 oct.: Salons commerciaux pour pré-
senter produits et services à des clients 
éventuels. B.F.D. Niagara Falls. Renseigne-
ments: (416) 685-4804. 

22-24 oct.: Toronto Business Info Fair — 
Série d'ateliers d'information d'une heure sur 
les services et programmes des ministères et 
autres organismes. Banque fédérale de déve-
loppement, Metro Toronto Board of Trade. 
Ontario Place, Toronto. Renseignements: 
K.R. Elliot, (416) 273-9880. 

25 oct.: Technologie et commerce, Orient et 
Occident — Colloque sur les développements 
en informatique, leur application dans le 
contexte chinois et la croissance des liens 
économiques entre le Canada et la Chine. 
Chinese Canadian Information Processing 
Professionals. The Inn on the Park Hotel, 
Toronto. Renseignements: Harry Lao, (416) 
863-3619. 

27-29 oct.: Visite d'acheteurs du Defence 
Industrial Supply Centre (DISC) auprès de 
sociétés canadiennes (mission de Philadel- 

phie). Ministère des Affaires extérieures. 
Toronto. Renseignements: Iry Singer, (613) 
996-4921. 

29-30 oct.: Assemblée semestrielle de L'Asso-
ciation canadienne des fabricants d'équipe-
ment médical — Ateliers sur la stratégie de 
l'industrie dans le contexte d'une économie 
nationale. Association canadienne des fabri-
cants d'équipement médical. Toronto. Rensei-
gnéments : Margaret Guerrier, (416) 243-7477. 

30 oct.: Colloque sur la vente de logiciels — 
Options de commercialisation de logiciels 
aux États-Unis. Tendances, percées cana-
diennes, recherche d'un bon distributeur. 
Ministère de l'Expansion industrielle régio-
nale. Sheraton Centre, Toronto. Renseigne-
ments: R. Braitewaite, (416) 365-3719. 

365-3760. 

7 nov.: Colloque sur des sujets comme la Loi 
sur les mesures spéciales d'importation, les 
vapeurs dégagées par le soudage de sub-
stances désignées et le code ASME de 1986. 
Canadian Heat Exchanges and Vessels Manu-
facturers' Association (CHEVMA). Skyline 
Triumph Hotel, Toronto. Renseignements: 
Catherine Anderson-Brown, (416) 491-2886. 

17-21 nov.: Programme d'apport techno-
logique — Des conseillers en sciences et 
technologie et des agents de développement 
de la technologie en poste aux États-Unis et 
outre-mer reviennent au pays pour une se-
maine, en vue d'ateliers et de rencontres 
individuelles avec des clients et des entre-
prises. Ministère des Affaires extérieures. 
Ottawa et visites en régions. Renseignements: 
A. Watanabe, (613) 996-0648. 

19 nov.: Colloque sur l'Amérique latine et les 
Antilles — L'effet de la dette extérieure sur la 
croissance économique, les échanges com-
merciaux et le développement. Chambre de 
commerce du Canada, ministère des Affaires 
extérieures. Toronto. Renseignements: Paul 
Quinney ou Peter Egyed, (613) 238-4000. 

21 nov.: Programme d'apport technologique 
— Des agents de développement de la 
technologie en poste à Londres, Stockholm, 
Bonn, Tokyo, Santa Clara, Los Angeles, 
Atlanta et Boston rencontreront des repré-
sentants d'entreprises pour discuter des pos-
sibilités d'apport technologique. Ministère 
des Affaires extérieures. Toronto. Rensei-
gnements: Aki Watanabe, (613) 996:0648. 

30 nov.-2 déc.: Security Canada — Foire 
commerciale mettant en valeur la nouvelle 

électronique de données — Prése7tatiorytttrr».-H 
concept et des avantages de l'échange élec-
tronique de données entre sociétése 1/4 orga-
nismes 

. 
nismes gouvernementaux. Electroni Data ' 
Interchange Council of Canada, Associ lion 
canadienne des distributeurs d'équipement 
électrique. Convention Centre, Winnipeg. 
Renseignements: Stan Wild, (416) 446-1221 
ou 423-5101. 

- - 
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22 oct.: Salons commerciaux pour présenter 
produits et services 4  dés clients éventuels. 
Banque fédérale de développement (B.F.D.) 
Thunder Bay. Renseignements: (807) 
623-2745. 

21-23 oct.: Conférince sùç les débouchés à 
l'exportation —Axposés 3ur les marchés 
actuels ou nouveaux, rencôntres avec des 	30 oct.: Colloque sur les précautions à 

spécialistes „du commerce*extérieur, et 	prendre en voyage d'affaires. Association des 

' 25 kiosques. Ministère de l'Industrie, du Corn- 	manufacturiers canadiens. Metro Toronto 

merce et de' la Technologie. Tor6nto Hilton 	Convention Centre. Renseignements: Monica 

1or-2 nov.* La commercialisation des produits 

22 oct.: Colloque Exportez vos produits 	eLervices — Comment profiter des 
foires commerciales, sonder un marché, ob-
tenir de la publicité gratuite et profiter des 
services gouvernementaux. Institut canadien 
de gestion. Holiday Inn, centre-ville de 
Toronto. Renseignements: Joan Milne, (416) 
493-0155. 

arbour Castle, Toronto. Renseignemertr'•"•"" Maik."714  
D. Martinovich, (416) 963-3346. 

1 	I 



Le Mois de l'exportation 

Nouvelle-Êcosse  
22 oct.: Le commercgt avec l'Asie — Atelier 
sur les débouchés enMie et les compétences 
commerciales interculeu,relles nécessaires 
pour communiqué)* efficàçement avec des 
clients de l'Asie-Pacifique. Asia Pacific Foun-
dation, World hrade Centr World Trade 
Centre, Halifak. Renseignements: Christopher 
Thornley, (902) 421-8686. 

r"---2S 'oct.: Salons commerciaux pour prêsenter 
produits et services à des clients éventuels. 
Banque fédérale de développement. New 
Glasgow. Renseignements: (902) 426-785Ctœ  

technologie des systèmes d'alarme. Associa-
tion canadienne du système d'alarme et de 
sécurité. Skyline Hotel, Toronto. Renseigne-
ments: Jeanna Grosenick, (416) 491-2621. 

Nov.: Colloque «Parlons risques» — Discus-
sion du contexte économique. Société pour 
l'expansion des exportations. Toronto. Rensei-
gnements: Marvin Hough, (416) 361-0135. 

Québec  
21 oct.: Colloque sur la participation aux 
foires commerciales. Ministère du Commerce 
et du Développement technologique. Associa-
tion des manufacturiers canadiens. Montréal. 
Renseignements : Charles-Robert Dion ne, 
(514) 873-5575 ou Jean-Guy Bériault, (514) 
873-5575. 

21-22 oct.:Colloque sur les institutions finan-
cières internationales — Renseignements sur 
les débouchés des projets multilatéraux à 
l'étranger. Association des manufacturiers 
canadiens. Centre Sheraton, Montréal. Ren-
seignements: Sylvie La Flarnye7/514/". 

 937-7771. 

22 oct.: Colloque sur l'exportation. Miistère 
de l'Expansion industrielle régionale. Rensei-
gnements: Rita Tremblay (Alma), (418)  68-
3084;  Ronald Cyr (Rimouski), (418) 722-3282: 
Jacques Biais (Lac Mégantic), (819) 565: \ 
4713; D. Blouin (Sherbrooke), (819) 565-4713. 

22-24 oct.: Salons commerciaux pour pré-
senter produits et services à des clients 
éventuels. Banque fédérale de développement. 
Hull. Renseignements: (819) 997-4434. 

23 oct.: Colloque sur l'exportation. Ministèré 
de l'Expansion industrielle régionale. Hôtel 
Le Dauphin, Dru m mondville. Renseigne-
ments: Richard Brouard, (819) 478-4664. 

24-26 oct.: Semaine de la petite entreprise 
—Exposés et entrevues personelles avec infor-
mation et conseils sur l'exportation. Province 
de Québec. Montréal. Renseignements: 
Charles-Robert Dionne, (514) 873-5575. 

24-29 oct.: Colloque sur les débouchés à l'ex-
portation des projets multilatéraux. Ministère 
de l'Expansion industrielle régionale, province 
de Québec, associations d'affaires. Montréal. 
Renseignements: I. Friedman, (514) 283-8795. 

30-31 oct.: Visite d'acheteurs du Defence 
Industrial Supply Centre (DISC) auprès de 
sociétés canadiennes (mission de Philadel-
phie). Ministère des Affaires extérieures. 
Montréal. Renseignements: Iry Singer, (613) 
996-4921. 

20 nov.: Programme d'apport technologique 
— Des agents de développement de la 
technologie en poste à Londres, Stockholm, 
Bonn, Tokyo, Santa Clara, Los Angeles, 
Atlanta et Boston rencontreront des repré-
sentants d'entreprises pour discuter des pos-
sibilités d'apport technologique. Ministère 
des Affaires extérieures. Montréal. Rensei-
gnements: Aki Watanabe, (613) 996-0648. 

Nov.: Parlons risques» — Discussion sur la 
situation économique. Société pour l'expan- 

sion des exportations. Région de Québec, 
Montréal. Renseignements: Hubert Chénier, 
(514) 878-1881. 

Nouveau-Brunswick  
24 nov.: Programme d'apport technologique 
— Des agents de développement Ide la 
technologie en poste à Stockholm et Boston 
rencontreront des représentants d'entreprises 
pour discuter des possibilités d'apport tech-
nologique. Ministère des Affairs extérieures. 
Moncton. Renseignements: Aki Watanabe, 
(613) 996-0648. 

30 oct.: Aspect culturel des transantio 
Internationales — Atelier et déjeuner-causerie 
World Trade and Convention Centre, Halifax. 
Renseignements: Christopher Thornley,( 902 
421-8686. 

20 nov.: Le commerce avec le Japon 
Déjeuner-causerie. World Trade and Conven-
tion Centre, Halifax. Renseignements: Chris- 

p1ec2hornley,(902) 421,8686,  

25 nov.: Programme d'épport technologique 
Des agents del développement de la 

technologie en poste à Londres et Atlanta 
rencontreront des représentants d'entreprises 
pour discuter des j4ssibilités d'apport tech-
nologique. Ministènide4 Affaires extérieures. 
Halifax. Renseignements: Aki Watanabe, (613) 
996-0648. 

Nov.: Le commerce de contrepartie, un outil 
de financement et de commercialisation. 
World Trade and Convention Centre, Halifax. 
Renseignements: Christopher Thornley, (902) 
421-8686. 

Nov.: «Parlons risques»,  — Discussion sur la 
situation économique. Société pour l'expan-
sion des exportations. Région de l'Atlantique, 
Halifax. Renseignements: Peter Kavanagh, 
(902) 429-0426. 

ile-du-Prince-Édouard  
20 oct.: Conférence sur le commerce extérieur 
par le ministre fédéral des Pèches et des 
Océans. Summerside Chamber of Commerce. 
Linkletter Inn and Convention Centre, Sum-
merside. Renseignements : Emerson Gennis, 
(902) 436-9651. 

20 oct.: L'exportateur de l'année — Présen-
tation pour honorer un exportateur excep-
tionnel de 11.-P.-E. Summerside Chamber of 
Commerce. Lin kletter Inn and Convention 

Centre, Summerside. Renseignements: 
Emerson Gennis, (902) 436-9651. 

Automne 1986: Programme scolaire sur l'ex-
portation — Programme d'information pour 
les étudiants de fin du secondaire. Ministère 
de l'Éducation, commissions scolaires locales. 
Renseignements: A.L. Bowman, (902) 
566-7441. 

24 nov.: Programme d'apport technologique 
Des agents de développement de la 

technologie en poste à Londres et Atlanta 
rencontreront des représentants d'entreprises 
pour discuter des possibilités d'apport tech-
nologique. Ministère des Affaires extérieures. 
Charlottetown. Renseignements: Aki Wata-
nabe, (613) 996-0648. 

Terre-Neuve  
30 oct.: Construction et conseil — Colloque 
d'une demi-journée sur les avantages de ce 
marché, la façon de l'aborder et les services 
des institutiqns financières internationales. 

inistère dee  l'Expansion industrielle régio-
nale, Agençe canadienne de développement 
international. Hotel Newfoundland, St. John's. 
Rensefg nements : Pete M i kel sons, (709) 
772-5511. 

30 oct.: Le commerce de contrepartie — 
Colloque d'une demi-journée donnant l'infor-
mation de base sur le commerce de contre-
partie et les pays qui le pratiquent. Ministères 
de l'Expansion industrielle régionale, et du 
Développement et du Tourisme. Hotel New-
foundland, St. John's. Renseignements: Eric 
Collins, (709) 576-2781. 

30 oct.: Déjeuner de présentation des prix à 
l'exportation. Ministère du Développement et 
du Tourisme. Hotel Newfoundland, St. John's. 
Renseignements: Kay Coxworthy, (709) 
576-5592. 

25 nov.: Programme d'apport technologique 
Des agents de développement de la 

technologie en poste à Stockholm et Boston 
rencontreront des représentants d'entreprises 
pour discuter des possibilités d'apport tech-
nologique. Ministère des Affaires extérieures. 
St. John's. Renseignements: Aki Watanabe, 
(613) 996-0648. 

Yukon 
Nov.: - Parlons risques ,. — Discussion sur la 
situation économique. Société pour l'expan-
sion des exportations. Colombie-Britannique 
et Yukon. Renseignements: Ray Johnson, 
(604) 688-8658. 

Territoires du Nord-Ouest 
20 oct.: Réunion mensuelle de la Chambre de 
commerce — Exposé suivi de discussions 
d'exemples précis. Ministère de l'expansion 
industrielle régionale. Navigator Inn, Frobisher 
Bay. Renseignements: Craig Yeo (403) 
920-8571. 

23 oct.:Réunion mensuelle de la Chambre de 
commerce — Exposé suivi de discussions 
d'exemples précis. Ministère de l'expansion 
industrielle régionale. Eskimo Inn, Inewik. 
Renseignements: Craig Yeo, (403) 920-8571. tr 



Acheteurs informatisés 
Des acheteurs des grands centres 

américains et internationaux auront doréna-
vant la possibilité de connaître quelque 
12 000 fournisseurs canadiens de biens et 
de services, grâce au système d'information 
WIN Exports. 

Le système WIN, une source de rensei-
gnements à l'intention des acheteurs interna-
tionaux, regroupe plusieurs banques de 
données dans un système commun d'accès 
facile et efficace pour les délégués com-
merciaux et autres utilisateurs. 

Toutes nos missions aux États-Unis et 
plusieurs autres choisies en Europe et dans 
l'Asie-Pacifique seront reliées directement 
au système WIN d'ici le 31 mars 1987. 

On peut en savoir plus long surie système 
WIN et ses avantages pour l'exportateur en 
communiquant avec la Direction de WIN 
Exports (TPW), ministère des Affaires exté-
rieures, au (613) 996-7177. 
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Débouchés commerciaux 

Les sociétés canadiennes qui exportent de 
la technologie en République populaire de 
Chine ou qui désirent le faire ont maintenant 
accès à un service unique, qui les met en 
contact avec les acheteurs réels d'un des 
marchés extérieurs les plus grands et les plus 
prometteurs. 

Une société de Vancouver, la ChinaLink 
Publishing Corporation, a réalisé une pre-
mière en devenant le représentant publicitaire 
exclusif des grands périodiques techniques 
et spécialisés chinois, pour l'Amérique du 
Nord et l'Europe occidentale. 

Les périodiques de Chine qui accepteront 
désormais de la publicité par l'intermédiaire 
de ChinaLink, sont des publications spécia-

_ usées dans les secteurs des communications, 
de l'électronique, de la production et du génie 
électriques, de la machinerie lourde, des 
instruments et de l'automatisation des 
procédés. 

La ChinaLink publie régulièrement une 
série d'encarts publicitaires en couleurs sur la 
technologie étrangère, destinés aux princi-
paux périodiques industriels chinois. 

Selon les éditeurs de ChinaLink, cet accès 
direct aux périodiques spécialisés permet de 
passer outre à la formidable bureaucratie 
chinoise pour communiquer directement et 
au pays même avec les marchés industriels. 

Le président de ChinaLink, M. Thompson 
Chu, précise que les périodiques industriels 
chinois constituent la façon la plus efficace 
de diffuser l'information technologique étran-
gère si essentielle à la modernisation du pays. 

De plus, ChinaLink crée ainsi un lien direct 

Fonds-commerce pour l'Asie 
Un nouveau mécanisme de financement 

qui facilitera la commercialisation des pro-
duits canadiens dans la région de l'Asie-
Pacifique vient d'être mis au point par la 
Société pour l'expansion des exportations 
(S.E.E.) et la Royal Bank of Canada (Asia) 
Ltd. de Singapour. 

Ce financement d'une valeur de 10 millions 
de dollars US prévoit que la S.E.E. fournira les 
fonds au taux fixe commun de l'Organisation 
de coopération et de développement écono-
miques (0.C.D.E.) à la filiale asiatique de la 
Banque royale, qui prêtera à son tour l'argent 
à des acheteurs de l'Asie-Pacifique. 

Les modalités de ce nouvel instrument 
prévoient que la Banque royale du Canada, 
de Toronto, garantira le prêt effectué par la 
S.E.E. à la Banque royale asiatique, pour ainsi 
assumer les risques du prêt. ' 

Une autre caractéristique attrayante de ce 
mécanisme est que la S.E.E. pourra consentir 
des prêts à taux fixe pour jusqu'à huit ans et 
demi, selon le pays d'emprunt. 

Selon un porte-parole de la banque, ce 
genre de financement facilitera la commer-
cialisation des produits canadiens lorsque 
l'acheteur demande un financement à terme à 
taux fixe. 

Pour connaître tous les détails de ce 
mécanisme de financement, communiquer 
avec M. Aldo Nicolai, Vice President Inter-
national Trade — International Bank ing, The 
Royal Bank of Canada, Royal Bank Plaza, 
P.O. Box 1, Toronto M5J 2J5.  

entre les annonceurs étrangers et les 
personnes qui prennent les décisions 
d'achat, soit les responsables d'usines ou 
d'installations. 

Pour de plus amples renseignements, com-
muniquer avec la ChinaLink Publishing Corp., 
Suite 304, 1177 West Hastings St., Vancouver 
V6E 2K3. Tél.: (604) 687-5330. 

Nouvel accès offert 
Une société montréalaise vient de signer 

avec l'International Communications Plan-
ning de Tokyo un pacte d'aide mutuelle en 
commercialisation, en vue de favoriser les 
échanges commerciaux entre le Canada et 
le Japon. 

Cette liaison avec la Dumas Bergen Inter-
national Communications Inc. (D.B.I.) don-
nera aux entreprises canadiennes un accès 
au marché japonais et des services de pro-
motion, alors que de leur côté les entreprises 
japonaises pourront profiter d'un service 
similaire axé sur le marché canadien. 

Selon M. Robert Bergen, un directeur de 
D.B.I., les programmes spéciaux de forma-
tion et de commercialisation en élaboration 
donneront aux clients canadiens une perspec-
tive spéciale du marché japonais, avec des 
renseignements commerciaux exhaustifs et 

Conférence à, Tokyo 
L'accès au marché chinois via le Japon 

figure au premier plan de l'ordre du jour de la 
délégation canadienne qui participera à la 
quatrième conférence Canada-Japon sur la 
coopération avec des pays tiers, qui aura lieu 
à Tokyo du 29 au 31 octobre. M. Frank Petrie, 
président de l'Association canadienne d'ex-
portation, sera à la tête de notre délégation. 
En plus de rencontres entre représentants 
d'entreprises canadiennes et japonaises, cette 
conférence accueillera des représentants de 
maisons de commerce et de manufacturiers 
japonais qui parleront de leurs expériences 
commerciales avec la Chine. Pour plus de 
détails, communiquer avec M. Mike McDonald 
de l'Association canadienne d'exportation, à 
Ottawa, au (613) 238-8888. 

Accord conclu avec 
la Tchécoslovaquie 

Les échanges entre le Canada et la Tché-
coslovaquie devraient s'accroître, avec la 
signature, le mois dernier, d'un accord à long 
terme relatif au développement de la coopéra-
tion commerciale, économique et industrielle, 
conclu par les gouvernements des deux pays. 
. Le secrétaire d'État aux Affaires extéri-

eures, M. Joe Clark, a signé cet accord avec le 
ministre tchécoslovaque du Commerce exté-
rieur, M. Bohumil Urban, à l'occasion de la 
récente visite officielle du premier ministre, 
M. Lubàmir.  Strougal, accompagné d'autres 
dignitaires tchécoslovaques. 

L'an dernier, les exportations canadiennes 
à destination de la Tchécoslovaquie repré-
sentaient seulement 21,6 millions de dollars, 
alors que nos importations atteignaient un 
total de 66,6 millions. 

«J'espère, déclarait M. Clark, que cet 
accord contribuera de façon substantielle à 
amener nos échanges avec la Tchécoslo-
vaquie à un niveau correspondant aux possi-
bilités réelles.« 

M. Strougal a d'ailleurs souligné que des 
entreprises canadiennes étaient dans la 
course en vue d'importants contrats de con-
struction en Tchécoslovaquie et que des pro-
jets similaires avaient déjà été menés à bien 
de façon satisfaisante par des entrepreneurs 
canadiens. 

au - marché japonais 
concrets sur ce marché. 

Ce lien présente des possibilités uniques 
pour les sociétés canadiennes qui désirent 
avoir accès à des entreprises ou à des 
industries japonaises précises. 

Pour de plus amples renseignements sur ce 
pacte d'aide mutuelle en commercialisation 
et les services offerts, communiquer avec 
M. Robert Bergen, Dumas Bergen Interna-
tional Communications Inc., 387, rue St-Paul 
ouest, bureau 205, Vieux-Montréal, Québec 
H2Y 2A7. Tél.: (514) 281-1020. 

Répertoire japonais 
Les possibilités d'importation et d'exporta-

tion au Japon figurent parmi les points 
d'intérêt du plus récent répertoire publié par 
JETRO, l'organisme japonais qui régit le com-
merce extérieur. L'édition 1986-1987 du Japan 
Trade Directory contient des données à jour 
sur 14 000 produits et services, en plus de 
répertorier plus de 2 300 entreprises japo-
naises, avec leur numéro de téléphone, les 
heures de bureau et les langues de communi-
cation. JETRO, un organisme paragouver-
nemental qui s'occupe de la promotion du 
commerce extérieur, possède un réseau de 
77 bureaux dans 58 pays. Au Canada, le siège 
du JETRO se trouve à Toronto, avec des 
bureaux à Montréal, Edmonton et Vancouver. 
On peut commander un exemplaire de ce 
répertoire en écrivant à JETRO, Publications 
Department, 2-5, Toranomon 2-chrome, 
Ma inato-ku, Tokyo 105, Japon. De plus 
amples renseignements sont égalément dis-
ponibles en communiquant avec M. Jim 
Tiessen, chargé de projet de JETRO à 
Toronto, au (416) 962-5050. 

Message publicitaire en Chine 

, 
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Barheïn — Si le marché arabe des communi-
cations vous intéresse, vous devriez songer à 
participer au 5e salon et congrès des com-
munications électroniques du Moyen-Orient 
(MECOM 87), qui aura lieu aux îles Bahreïn 
du 12 au 15 janvier prochain. 

Toutes les sociétés canadiennes qui avaient 
participé à l'édition 1985 de cet événement 
(tenu aux deux ans) ont déclaré leur intention 
d'y retourner cet hiver, certaines d'entre elles 
ayant décroché des commandes de plusieurs 
centaines de milliers de dollars ou même 	logies et aux systèmes perfectionnés de 
vendu tout leur équipement sur place, 	 commutation et de transmission pour les 

Selon nos délégués commerciaux, les États 	communications commerciales. 
du Golfe présentent de bons débouchés pour 	Les secteurs d'intérêt particulier compren- 
le matériel canadien de communication. 	nent le matériel pour les communications par 

Seulement en équipement de télécommuni- 	satellite, la sous-traitance en électronique de 
cation, l'investissement annuel des pays du 	défense et les radios mobiles et l'équipement 
Moyen-Orient devrait atteindre les 5 milliards 	connexe. 
de dollars US d'ici à 1990, et ce malgré la 	Dans le secteur de l'exploitation et l'entre- 
chute récente des prix du pétrole. 	 tien, la modernisation des immeubles ouvre 

L'infrastructure des services publics de 	un vigoureux marché pour les systèmes 
télécommunication étant maintenant implan- 	perfectionnés de communication et de sécu- 
tée, la porte est donc ouverte aux techno- 	rité dans les immeubles à bureaux, les aéro- 

Succès électronique en Asie-Pacifique 

itY 

MECUM 

Là  
vis 
re 

I ManegaleSMOM 
; 

bassadeur du Canada en Corée du Sud, M. Reg Dorrett (à gauche), accompagne des 
eurs de marque au kiosque de la Canadian Marconi, l'une des sociétés canadiennes 
ésentées au récent salon de l'AFCEA, à Séoul. 
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Les systèmes de communication en montre 

Séoul — Le salon de l'électronique et des 
communications fermait ses portes il y a 
seulement quelques semaines dans la capitale 
coréenne, mais les sociétés canadiennes qui 
y participaient font déjà état d'un succès 
retentissant. 

Le Canada était représenté pour la deuxième 
fois à l'exposition et à la conférence de l'Asie-
Pacifique de la Armed Forces Communica-
tions and Electronics Association (AFCEA). 

Cet événement, le seul du genre dans cette 
région, offrait une occasion unique de faire 
connaître les compétences canadiennes en 
électronique et en communication aux visi-
teurs qui provenaient de partout en bordure 
du Pacifique. 

L'exposition, placée sous le thème des 
systèmes de commande, de contrôle, de 
communication et d'information (C3I), a attiré 
47 exposants et quelque 2 400 visiteurs de 
plusieurs pays du Sud-Est asiatique et en 
bordure du Pacifique, la plupart des spécia-
listes industriels et gouvernementaux en 
communication et en électronique. 

En plus des sociétés canadiennes sur 

ports et les hôtels. 

Ce salon, réputé le plus important du genre 
au Moyen-Orient, mettra en vedette des 
catégories de produits comme la commutation 
téléphonique, télégraphique et informatique; 
les réseaux de transmission par ligne et par 
radio; l'électronique de défense; le matériel 
environnemental; les aides à la navigation; les 
services de planification, de construction et 
d'installation; les systèmes de contrôle et de 
mesure; et l'informatique. 

Les technologies et les produits exposés 
comprendront la commutation des circuits, 
les fibres optiques, les câbles sous-marins, 
les fréquences VHF et les hyperfréquences, 
les micro-ondes, la production et la transmis-
sion pour la radio et la télévision, l'avionique, 
les systèmes de guidage, les systèmes de 
contrôle tactique, le radar météorologique, 
les blocs d'alimentation, les systèmes d'atter-
rissage aux instruments, la télécommande, le 
courrier électronique, le vidéotex et les ser-
vices de conseil. 

Pour plus de détails sur le salon ou la façon 
d'y participer, communiquer avec Mme Terry 
Brophy, Direction de l'expansion du com-
merce au Moyen-Orient (GMT), ministère 
des Affaires extérieures, au (613) 990-5984 
ou encore composer le numéro du centre 
Info-Export. 4-  

Voler la vedette 
Farnborough — Les sociétés canadiennes 
ont volé haut le mois dernier au salon 
international de l'aéronautique de Farn-
borough. 

En effet, nos représentants dans cette ville 
britannique ne se sont pas contentés de 
réaliser des ventes plus qu'impressionnantes, 
ils ont également signé des accords de 
licence, entrepris de négocier des possibilités 
d'entreprise conjointe et fait connaître les 
compétences canadiennes en aérospatiale à 
de futurs clients de Grande-Bretagne et 
d'ailleurs. 

Les participants comme les organisateurs 
s'accordent à dire que cette édition du salon 
était l'une des plus réussies des dernières 
années. Voici d'ailleurs certains des points 
saillants pour les sociétés canadiennes : 
• La de Havilland Aircraft of Canada Ltd. a 
reçu la plus importante commande de son 
histoire, soit 6 appareils Dash 8 acquis par la 
Henson Aviation de Salisbury, au Maryland. 
Ce client a également placé une option visant 
18 autres appareils, ce qui pourrait faire 
monter le contrat à 155 millions de dollars. 
• La de Havilland a signé avec la Short 
Brothers, d'Irlande du Nord, un accord en 
vertu , duquel les deux sociétés étudieront 
conjointement les besoins pour la prochaine 
génération d'appareils de transport qu'utili-
seront partout dans le monde les lignes 
régionales et commerciales. 
• La Micronav, de Sydney (N.-É.), a signé un 
important accord de commercialisation et, 
éventuellement, de fabrication avec la Ferranti 
Defense Systems Ltd. de Grande-Bretagne. 
La Ferranti commercialisera le système d'at-
terrissage par micro-ondes de la Micronav en 

(Voir page 8: Salon.) 

place, 54 autres étaient représentées au 
moyen de brochures, de vidéos et autrement, 
attestant de la diversité et de la vigueur de 
l'industrie canadienne des communications 
et de l'électronique. 

Dans le volet des conférences, la Fathom 
Oceanology s'est distinguée avec sa présen-
tation bien accueillie sur son équipement de 
traitement des signaux de sonar. 

Dans l'ensemble, le salon a fourni aux 
sociétés canadiennes une excellente occasion 
d'entretenir leurs contacts établis et d'en 
créer de nouveaux sur le marché en bordure 
du Pacifique. 

Pour de plus amples renseignements sur 
des événements similaires dans l'Asie-Paci-
fique (AFCEA 87 Asie-Pacifique aura lieu en 
septembre prochain), communiquer avec 
M. Garnet Richens, Direction de l'expansion 
du commerce dans le Pacifique (PPTF), 
ministère des Affaires extérieures, au (613) 
995-8619: ou avec M. John Hadrill, Direction 
de l'électronique (TDE), au (613) 996-1427; 
ou encore composer le numéro du centre 
Info-Export. 4-  



L'excellence à l'exportation 
(Suite de la première page.) 

	

critères mesurant la performance à l'expor- 	exportations par rapport au total des ventes, 

	

tation, comme un accroissement considé- 	et l'aptitude de l'entreprise à conserver ses 

	

rable des ventes à l'exportation, la percée sur 	marchés extérieurs malgré l'intensité de la 

	

de nouveaux marchés et le lancement de 	concurrence internationale. 

	

nouveaux produits sur le marché international. 	Depuis leur création en 1983, les Prix 

	

Les critères tiennent également compte de 	d'excellence ont été décernés à 41 entre- 

	

facteurs comme l'aide apportée à d'autres 	prises de tailles diverses et de différentes 

	

sociétés pour s'implanter sur des marchés 	régions au pays, qui ont toutes vendu des 

	

extérieurs, la proportion du contenu cana- 	produits et des services de qualité supérieure 

	

dien dans l'exportation, la proportion des 	sur le marché international. 
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Nouvelles commerciales 

Salon à notre hauteur 
(Suite de la page 7.) 

Europe, au Moyen-Orient, en Inde, en Australie 
et en Nouvelle-Zélande. Le marché mondial 
de cette technologie est actuellement évalué 
à 5,5 milliards de dollars US. 
• D'autres entreprises canadiennes représen-
tées ont également suscité beaucoup d'intérêt 
de la part de clients éventuels, notamment 
Canadair (avec le Challenger et le CL215); 
Pratt and Whitney Canada (avec deux nou-
veaux moteurs, un pour le 747-400 et l'autre, 
un réacteur à double flux pour les avions 
d'affaires des années 1990); et Indal et 
Corn dey.  

Pour de plus amples renseignements sur 
le salon de Farnborough, qui ne le cède en 
importance qu'à celui de Paris qui se tiendra 
l'an prochain, communiquer avec notre con-
seiller commercial à Londres, M. Ed  Corn,  
télex (code de destination 51): 261592,  indi-
catif:  (CDALDN G). 

Bonne couveuse 
(Suite de la première page.) 

même s'ils n'avaient pas été touchés par la 
maladie, devaient transiter par l'Europe pour 
atteindre les marchés de l'Extrême-Orient. 

Cette option devait s'avérer impraticable, à 
cause des coûts trop élevés et de la hausse de 
la mortalité des poussins. 

Nos exportations de volaille sur ce marché 
étaient donc en chute libre, jusqu'à ce que le 
personnel de l'ambassade du Canada ne 
mette un peu d'ordre dans la -basse-cour». 

Nos représentants ont plaidé notre cause 
avec persistance, -gloussant- et négociant 
avec les autorités japonaises pour que le 
Japon redevienne un point de transit pour les 
poussins canadiens. 

De leur côté, les représentants des autorités 
japonaisses sont venus au Canada visiter des 
installations de production de volaille des-
tinée à l'exportation, pour finalement accep-
ter que les poussins canadiens déclarés sains 
par le ministère canadien de l'Agriculture 
transitent à nouveau par le Japon. 

Cette annonce a immédiatement provoqué 
un immense soulagement chez la Shaver 
Poultry de Cambridge (Ontario), qui au début 
de 1985 avait obtenu de la République popu-
laire de Chine un contrat d'approvisionne-
ment en volaille de 2 millions de dollars. 

Ce ne sont pas les seuls exportateurs 
canadiens qui sont heureux de l'évolution de 
la situation, car nos exportations d'oeufs 
d'incubation et de poussins vers les Philip-
pines, la Corée du Sud et la Thaïlande repré-
sentent 7 millions de dollars par an. 

Ainsi, grâce aux bons offices de notre 
ambassade à Tokyo, nos exportateurs, après 
avoir perdu quelques plumes, peuvent à 
nouveau se lever avec les poules pour se 
lancer à l'assaut des pays en bordure du 
Pacifique.  

(Suite de la première page.) 
Les sociétés participantes apprenaient 

comment procéder pour soumissionner en 
vue de ces contrats, mais l'originalité du pro-
jet consistait en un nouvel élément. Les res-
ponsables avaient conclu un contrat avec la 
Computer Company, de Richmond (Virginie), 
pour avoir accès à son système informatisé 
Defense Automated Bidders Service (DABS). 

L'utilisation du système DABS permettait 
aux sociétés canadiennes participant au pro-
jet d'apprendre comment se font les achats 
gouvernementaux américains en travaillant 
sur des débouchés réels liés directement au 
produit de chaque entreprise. 

Le système DABS fournit en effet des 
renseignements quotidiens sur les produits 
demandés et la façon dont ces produits ont 
été achetés auparavant, notamment à quel 
prix et selon quelles caractéristiques. 

L'avantage d'un tel système, c'est que le - 
fournisseur éventuel peut connaître tout de 
suité le prix du marché et la concurrence, et 
ainsi savoir à quel point sont entreprise est 
concurrentielle. 

Les États-Unis comptent de nombreuses 

Mission en vue 
(Suite de la première page.) 

électronique naissante du pays. 
Cette politique crée des débouchés de plus 

en plus intéressants pour les sociétés cana-
diennes del'électronique et de la technologie 
de pointe. 

D'ailleurs, le septième plan quinquennal de 
l'Inde prévoit des investissements de l'ordre de 
20 milliards de dollars US de 1985 à 1990. 

Au cours de cette mission, 'pour laquelle 
l'ACDI paiera les frais de déplacement des 
participants, l'accent sera mis sur les 
rencontres personnelles avec des gens d'af-
faires et des représentants gouvernementaux 
indiens. 

L'échéance étant rapprochée, les per-
sonnes désirant participer devraient com-
muniquer dans les plus brefs délais avec le 
secrétariat du Conseil ou M. Ilan Kapoor à 
Ottawa, au (613) 238-4000 ,  

sociétés du genre offrant des renseigne-
ments sur les appels d'offres. Leur impor-
tance est donc évidente pour une entreprise 
étrangère qui cherche à exporter aux 
États-Unis. 

Toutefois, peu d'entre elles offrent un 
système informatisé aussi complet que le 
DABS sur les habitudes d'achat, qui permet 
également d'avoir accès aux services d'un 
spécialiste des soumissions. 

Comme l'a prouvé le projet pilote de 
Toronto, l'information offert par des compa-
gnies spécialisées dans les soumissions peut 
présenter un avantage important à tout expor-
tateur qui s'intéresse au marché américain. 

Pour plus de détails sur de tels services, 
communiquer avec M. Doug Ditto, bureau 
torontois du MEIR, au (416) 365-3737; avec 
M. Cliff Bird, Direction du commerce et de 
l'investissement aux États-Unis, ministère 
des Affaires extérieures au (613) 993-5911; ou 
directement avec M. Dick Schumaker, la 

Computer Company, au (804) 254-2231. 
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FIT FOR A PRINCE 

Royal interest in Canada's aerospace 
capabilities was evident when Prince 
Philip (second from right) and other 
dignitaries including Canada's High Com-
missioner to Britain Roy McMurtry (far 
left), visited Canadian displays at the 
Farnborough 86 Air Show where Cana-
dian sales soared. Story on page 7. 
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Exceptional exporters in line for Awards 

	

This time next week a select number of 	External Affairs' October Canada Export 

	

Canadian companies will know what it's 	Trade Month. 

	

like to sit on top of the world — the export 	Minister for International Trade Pat 
world, that is. 	 Carney will present the Awards Oct. 14 

	

They'll have been chosen, by a jury of 	during the annual meeting of the Canadian 

	

their peers, as recipients of the Canada 	Export Association, slated for the Pan 

	

Export Awards — the country's highest 	Pacific Vancouver Hotel in Vancouver. 

	

export distinction and the highlight of 	Now in their fourth year, the Awards are 

India mission 
seeksmembers 

Canadian companies interested in in-
creasing business ties with India are being 
sought to participate in a mission to that 
country slated for Nov. 17-28. 

The industrial cooperation mission is 
being organized by The Canada-India Busi-
ness Council (CIBC) and the Canadian 
International Development Agency (CIDA). 

The purpose of the mission, say orga-
nizers, will be to investigate possibilities 
for industrial cooperation in such areas as 
electronics — including industrial process 
technology, office automation, electronic 
publishing, videotex and aerospace. 

Mission participants will be selected by 
the CI BC and CIDA, with the main criteria 
for selection being a company's demon-
strated interest in long-term' industrial 
cooperation — technology transfer, joint 
ventures, licensing arrangements, techni-
cal assistance — with their Indian counter-
parts. 

The Indian government's 'electronics 
policy' encourages the Indian private sector 
and foreign companies to play a major role 

Turn to page 8 — Business 

Bumper wheat deal 
Canada will supply the Soviet Union with a 

minimum 25 million tonnes of wheat over a 
five-year period. The multi-billion-dollar deal 
was signed In Ottawa Oct. 2 by Canadian 
Wheat Board Minister Charles Mayer and 
Victor Ivanov, Soviet Deputy Minister for 
Foreign Trade, a member of a delegation 
accompanying Foreign Minister Eduard She-
vardnadze on a two-day visit to Canada.  

for this development — which signifies 
access to a potential multi-million dollar 
market — can be laid squarely in the lap of 
Canadian Embassy personnel in Tokyo. 

The door in question is Japan, previously 
a transhipment point or gateway to the vast 
Chinese and other Far East markets. 

Because of an outbreak in the United 
States of avian influenza, Japan imposed a 
two-year embargo on the transhipment of 
poultry through its airports. 

That, say trade officials, meant that 
Canada, despite its chicks being healthy, 
had to ship its precious cargo through 
Europe to reach markets in the Far East. 

Tum to page 8 — Lucrative 

presented to outstanding Canadian compa-
nies to recognize their excellence in expor-
ting Canadian products, technology and 
expertise. 

The select group — there were more 
than 200 entries this year — is chosen for 
the Awards on the basis of a number of 

Tum to page 8 — Top achievers 

Nothing debonair 
about these DABS 

Canadian companies anxious to sell to 
the United States government have a 
simple and effective tool at their disposal. 

Just how effective that system is has 
been illustrated by a recently completed 
pilot project that was initiated by the 
Departments of External Affairs and Re-
gional Industrial Expansion. 

In only six months, the Toronto Pilot 
Project trained more than 65 Canadian 
companies how to successfully sell to the 
giant U.S. government market. The imme-
diate result has been contracts totalling 
$850,000 for Canadian companies. 

Though the Pilot Project is winding 
down, the other good news is that Cana-
dian companies wanting to export to this 
market can still use the rVice,- on an 
independent basise'‘''` " 

Basicallyheie'S what the Pilot Project is 
all 

It worked oritheheory that procurement 
proceddiés for one government agency 
were, generally, the same aS the next and, 
as a test group, seected the U.S. Defense 
Logistics Agency (DLA) — which hu,ys -all- 

Tum ti Page 8 DABS 

Canadian chicks chirp in China 
Canadian chicks are once again strut-

ting their stuff on Pacific Rim turf — and 
now that an important door to that area has 
re-opened, a golden export opportunity 
exists for Canada's poultry producers. 

Trade officials acknowledge that credit 
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Good sales prospects from around the world 
Brazil — Several Brazilian companies, ac-
cording to bulletins from the Embassy of 
Brazil, are seeking joint venture and invest-
ment partners for a variety of undertakings. 
Included are data processing software and 
equipment manufacture; charcoal briquet 
plant installation and product exportation; 
life insurance joint ventures; plastics 
packaging; natural gas equipment and sys-
tems marketing know-how; livestock health 
opportunities; manufacture and export of 
heavy construction equipment; instrument 
calibration manufacture; electrical power 
sub-station resistors, control resistors and 
structural steel. Details available from Guil-
berme Arroio, Counsellor, Embassy of 
Brazil, 255 Albert St., Suite 900, Ottawa 
K1P 6A9. Tel: (613) 237-1090. 
Egypt — The supply of 12,000 metres of 
heat-resistant belt conveyors is required in 
a tender announced by Egypt's Iron and 
Steel Co. Foreign Purchasing Committee. 
Offers, with a closing date of Oct. 21, to be 
submitted through a registered local agent. 
Documents cost 50 pounds Egyptian. De-
tails from Canadian Embassy, Cairo. Telex: 
(Destination code 91) 92677. Answerback: 
(CANCAR UN). 
Greece — On behalf of the Ministry of 
Merchant Marine, the Greek Ministry of 
Commerce has issued a tender for the 
supply of eight automatic Loran C receivers. 
Closing date for receipt of bids is Oct. 15. 
On authorization, post can messenger 
documents, at cost of $55-$60, to interested 
Canadian companies. Contact the Canadian 
Embassy, Athens. Telex: (Destination code 
601) 215584. Answerback (215584 DOM GR). 
Sweden -- Under a GATT procurement, the 
National Swedish Police Board and the 
National Prison and Prohibition Adminis-
tration will purchase: 7,000 summer tires 
and 3,300 winter tires for passenger cars. 
and 500 summer tires for motorcycles. Com-
panies interested in tendering should apply 
in writing, by Oct. 17, to Rikspolisstyrelsen, 
Juridiska Sektionen/Inkop, Box 12256, 
S-102 26 Stockholm. Selective invitations 
are then expected to be sent out Oct. 20, 
with final tenders being delivered to the 
above address no later than Nov. 20. Sug-
gest interested companies contact Cana-
dian Embassy, Stockholm. Telex: (Destina-
tion code 54) 10687. Answerback: (10687 
DOMCAN S). 
Sweden— Companies interested in supply-
ing the Swedish National Road Administra-
tion with steel construction for military 
pontoon bridges should, by Oct. 10, provide 
their names, addresses and relevant infor-
mation to Vagberket, Huvudkontoret, S-781 
87 Borlange, Sweden. Selective invitations 
will be distributed with tenders to be re-
ceived at Vagberket no later than Nov. 21. 
For further information on this GATT pro-
curement phone INT 46 243 754 10; or con-
tact the Canadian Embassy, Stockholm. 

- Turkey — A tender for a coal project feasi-
bility study has been issued, with a bid 
closing date of Oct. 13, by the Turkish Coal 
Board. The study will include geological 
and mineralogical surveys, above and below 
ground mining facilities and systems, invest-
ment and operational cost estimates, opera-
ting and ancillary systems selection for a 
coal region of an estimated 132 million 
metric tons reserve. At cost of $50 Cdn, post 
can forward bid documents to interested 
Canadian companies, for later billing 
through External Affairs. Contact the Cana-
dian Embassy,  Ankara, Turkey. Telex: 
(Destination code 607) 42369. Answerback: 
(42369 DCAN TR). 

Turkey — A tender for the supply of chain 
conveyors for use in the rehabilitation of an 
acid plant has been announced by the 
Turkish Black Sea Copper Works. Closing 
date for receipt of bids is Oct. 21. Post can 
courier documents, at cost of $30, to 
interested Canadian companies. Contact 
the Canadian Embassy, Ankara. 

Marketplace 
Turkey — A tender for the supply of 10 
complete electro-hydraulic steering engines 
for each of five 1,100 gross ton double-
ended car/passenger ferries has been an-
nounced by the Turkish Shipbuilding Indus-
try Corporation. Required bid bond is $2.500 
(U.S.). Performance bond is 10 per cent. 
Closing date for receipt of bids is Oct. 20. 
Post can forward documents to interested 
Canadian companies, billing later through 
External Affairs. Contact the Canadian Em-
bassy, Ankara. 

Turkey — A tender for the supply of 350 
rubber fenders of various shapes and sizes 
has been announced by the Turkish Mari-
time Corp. Closing date for receipt of bids is 
Oct. 16. Post can forward documents, at 
cost of $160, to interested Canadian com-
panies for billing later through External 
Affairs. Contact the Canadian Embassy, 
Ankara. 

Turkey — With a closing date of Oct. 17, 
Turkey State Hydraulic Works has issued a 
tender for the supply of 165,000 metres of 
rubber gasketing for use in sealing concrete 
pipe joints. The 36 mm diameter rubber cord 
must meet specifications ASTM-D-2240, 
D-412, D-395, D-471 or equivalent. Bid 
documents can be sent to interested Cana-
dian companies for later billing through. 
External Affairs. Contact the Canadian Em-
bassy, Ankara, Turkey. 

Turkey—A tender, with a bid closing date of 
Oct. 31, has been announced by the Turkish 

Ministry of Defence for the supply of five 
units of echo sounders. Specifications are: 
coastal type, portable, with fix marker: - 

 depth range of 250 to 300 metres; and 
accuracy of plus or minus 10 centimetres 
per 20 metres. Post can messenger docu-
ments to interested Canadian companies, 
billing later through External Affairs. Con-
tact the Canadian Embassy, Ankara. 

Turkey — Two separate tenders, with 
closing dates of Oct. 9 and 14, have been 
announced by the Turkish Post and Tele-
phone Authority. The earlier tender, with bid 
documents costing $250, is for 16 time 
division multiplexer units to multiplex, 
synch and baseband bearer signals from 
subscriber terminals for transmission over 
PCM digital transmission lines. The second 
tender, with bid documents costing $300, is 
fora packet switched data network. Meeting 
specifications CCITT X.25 and X.75 (11984), 
the system will consist of network control 
and management centre, packet switching 
data exchange, remote communication unit, 
and packet assembler-disassembler. Post 
can courier bid documents to interested 
Canadian companies  for  later billing 
through External Affairs. Contact the Cana-
dian Embassy, Ankara. 

Turkey — The State Railways Administra-
tion (TCDD) here has issued a tenderforthe 
supply of 250 sets of storage batteries for 
use in passenger coach lighting systems. 
Specifications are 18 elements, 24V, 300 A 
NI/CD. Closing date for receipt of bids is 
Oct. 17. Post can forward documents to 
interested Canadian companies for later bill-
ing through External Affairs. Contact the 
Canadian Embassy, Ankara. 

Turkey — Tenders have been announced 
here by the Turkish Ministry of Defence for 
the supply of a meteorological measure-
ment system; one set of automatic plotting 
elements; and one sub-bottom profiling 
system. The meteorological system must be 
solar energy-charged and battery-powered 
with display, printing, data control and 
storage units. It must also feature trans-
mitter-receiver for automatic measurement 
of atmospheric pressure, temperature, rela-
tive humidity, wind direction and velocity, 
and water temperature and level by means 
of sensors. The automatic plotting and 
tracking navigation system will include 
track indicator, track plotter, tape recorder 
and printer. The sub-bottom profiling unit is 
to be portable, suitable for shipboard instal-
lation and with a minimum 12.5 KW trans-
mitter capable of revealing sea-bottom 
profiles by the echo-sounding method and 
tracing on paper by using a plotter. No bid 
bond is required. Closing date.for receipt of 
bids is Oct. 30. Post can forward documents 
to interested Canadian companies, billing 
latér through External Affairs. Contact the 
Canadian Embassy. Ankara. 

Débouchés commercianv 

Trade Opportunities 
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Trade Month Calendar 

Canada-wide trade events calendar 

• 

EXPORTS RUED CONLIN 	EXPORTEROA RAPPORTE 

- October is 
Canada Export 

'Dade Month 

The following is the second half of the 
list of export-related events by region and 
date published in the previous issue of 
CanadExport. Information provided gives 
name of event, description, sponsoring 
organization, location and contact. 

British Columbia  
oct. 20 - Electronic Data Interchange Orien-
tation Seminar - To introduce the concept 
and benefits of electronic data interchange 
between companies and government agen-
cies. Electronic Data Interchange Council of 
Canada, Canadian Warehousing Association. 
Hotel Vancouver. Vancouver. Contact: Max 
Hoogveld, (604) 273-9511 or 435-5531. 

Oct. 20 - Marketing Computer Software in 
the Far East - Seminar follow-up to the Ser-
vice Industries Branch (Ottawa) Mission to 
the Far East. Software Industry Development 
Organization. Victoria. Contact: Rod John-
son, (604) 661-2267. 

Oct. 20-22 - Business Fairs - To acquaint 
prospective buyers or users with a product or 
service. Federal Business Development Bank. 
Vancouver. Contact: (604) 666-7850. 

Oct. 20-24 - Council of Forest Industries 
briefing session for trade officers from posts 
abroad - Trade commissioners, commercial 
officers from abroad will tour B.C.'s indus-
tries. Council of Forest Industries (C0F1). 
Several locations throughout B.C. Contact: 
Rod Johnson, (604) 661-2267. 

Oct. 21 - Marketing Computer Software in 
the Far East - Seminar follow-up to the Ser-
vice Industries Branch (Ottawa) Mission to 
the Far East. Software Industry Development 
Organization. Vancouver. Contact: Rod John-
son, (604) 661-2267. 

Oct. 22-25 - Business Fairs - Federal 
Business Development Bank. Cranbrook. 
Contact: (604) 426-7241. 

Oct. 23-  Exporting Information Session - 
General information session for manufac-
turers and exporters. Federal Business Devel-
opment Bank. Royal Towers Hotel, New 
Westminster. Contact: Grant MacKeracher, 
(604) 525-1011. 

Nov. 8 - Import-Export: The International 
Dealer - Seminar workshops on how to get 
started in exporting. U.B.C. Centre of Con-
tinuing Education. U.B.C. Contact: Janet 
Fraser, (604) 222-5272. 

Nov.20 - Export Specialist: A Career Option 
- A 3-hr seminar presenting the pros and 
cons of a career in exporting. U.B.C. Centre 
of Continuing Education. U.B.C. Contact: 
Janet Fraser, (604) 222-5272. 

Nov. 25 - Technology Inflow Program - 
Technology Development officers from Bonn 
and Los Angeles will be available for meetings 

to discuss technology inflow activities with 
client companies. Department of External 
Affairs. Vancouver. Contact: A. Watanabe, 
(613) 996-0648. 

Nov. - Let's Talk Risk - Seminar featuring 
discussion of economic conditions and fac-
tors. Export Development Corporation. Bri-
tish Columbia and Yukon region. Contact: 
Ray Johnson, (604) 688-8658. 

Alberta  
Oct. 9 - Canadian Export Association Export 
Chapter - Speakers panel dealing with 
exports. Canadian Export Association. Cal-
gary. Contact: Jim Wong, (403) 290-7315. 

Oct. 14 - International Trade Show Training 
Seminar - How to run a booth. Economic 
Development. Lethbridge. Contact: Jim 
Campbell, (403) 427-4809. 

Oct. 15 - Product Liability seminar. Calgary. 
Contact: Mike Marks, (403) 420-2944. 

Oct.  15-  Official Opening, Northern Alberta 
Institute of Technology (NAIT), Centre for 
Entrepreneurship and Independent Business 
- Opening of program for training entrepre-
neurs and independent businessmen. Trade 
and Small Business divisions. Edmonton. 
Contact: Phil Shragge, (403) 427-3685. 

Oct. 20-28 - Foreign Office Speaking En- 
gagements - Speakers from London and the 
U.S. Province of Alberta Economic Develop- 
ment. TBA. Contact: Jim Campbell, (403) 

• 427-4809. 

Oct. 21 - Calgary Export Breakfast Meeting 
- Canada-US trade talks address. Calgary 
Chamber. Calgary. Contact: Betty Lockhead. 

Oct. 21 - Small Business Dinner - Topic: 
Opportunities for small business in export-
ing. Camrose Chamber. Camrose, Contact: 
Phil Shragge, (403) 427-3685. 

Oct. 21-22 - Small Business Fair - Small 
business displays wares in booths. Small 
Business Division. Calgary, Lethbridge. Con-
tact: Phil Shragge, (403) 427-3685. 

Oct. 22 - Edmonton Export Club Breakfast 
Meeting - Tentative: Alberta's Minister of 
Economic Development to give address. 
Edmonton Chamber. Edmonton. Contact: 
Don Stewart, (403) 427-4809. 

Oct. 22 - Electronic Data Interchange Orien- 
tation Seminar - To introduce the concept 

and benefits of electronic data interchange 
between companies and government agen-
cies. Electronic Data Interchange Council of 
Canada, Alberta Trucking Association. Marl-
borough Inn, Calgary. Contact: Bob Drinnan, 
(403) 253-8401. 

Oct. 23 - Seminar for MBA students -Topic: 
Exporting. University of Calgary. Calgary. 
Contact: Talaat Abdel-Malek, Calgary, U. of 
C., (403) 220-7144. 

- 
Oct. 23 - Export Achievement Awards - For 
achievers of 1985. Economic Development 
and Agriculture. Calgary. Contact: Jim Camp-
bell, (403) 450-1807. 

Oct.  23-  Small Business Fair - Information 
Fair. DRIE, FBDB and Chamber of Com-
merce, Red Deer. Contact: Jim Campbell, 
(403) 427-4809. 

Oct. 24 - Alberta Small Business Achieve-
ment Awards - Small Business people ho-
nored. Small Business division. Calgary. 
Contact: Phil Shragge, (403) 427-3685. 

Oct. 24 - Luncheon Address at University of 
Calgary - Alberta's Minister of Economic 
Development to speak. U. of C. Faculty of 
Business. Calgary, U. of C. Contact: Talaat 
Abdel-Malek, (403) 220-7144. 

Oct. 24 - Seminar on Trading with China - 
Alberta companies interested in exporting to 
China. Economic Development of Alberta. 
Calgary. Contact: Simon Wan, (403) 450-1807. 

Oct. 24 - Federal Business Development 
Bank Seminar. Federal Business Develop-
ment Bank. Edmonton. Contact: Mike Marks, 
(403) 420-2944. 

Oct. 24-26 - Small Business Fair - Informa-
tion Fair. DRIE, FBDB and Chamber of Com-
merce. Edmonton. Contact: Jim Campbell, 
(403) 427-4809. 

Oct. 28-31 - Arctic Offshore Technology 
Conference and Exposition - Oil and gas 
orientated trade show on cold weather opera-
tions. MAK Performance Communications 
Limited. Calgary. Contact: Martin Keeley, 
(403) 242-4288. , 

Nov. 5 - Economic Development Corpora-
tion Workshop - Let's Talk Risk. Export 
Development Corporation. Calgary. Contact: 
EDC-Calgary, (403) 294-0728. 

Nov. 6-16 - Farm Fair-Export Livestock 
Seminar - Speakers talking on importance 
of exporting livestock for Canada and, in parti-
cular, Alberta breeders. Edmonton North-
lands and Alberta Canada All Breeds Associa-
tion. Northlands Agri. Com ., Edmonton. 
Contact: Doug Bienert, (403) 427-4241. 

Nov. 24 - Technology Inflow Program - 
Technology Development officers from Bonn 
and Los Angeles will be available for meet-
ings to discuss technology inflow activities 
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with client companies. Department of Exter-
nal Affairs. Calgary. Contact: A. Watanabe, 
(613) 996-0648. 

Saskatchewan  
Oct. 23 — Electronic Data Interchange Orien-
tation Seminar — To introduce the concept 
and benefits of electronic data interchange 
between companies and government agen-
cies. Electronic Data Interchange Council 
of Canada, Federated Co-op. Holiday Inn, 
Saskatoon. Contact: Norm Krivoshen, (306) 
244-3311. 

Nov. 25 — Technology Inflow Program — 
Technology Development officers from Tokyo 
and Santa Clara will be available for meetings 
to discuss technology inflow activities with 
client companies. Department of External 
Affairs. Saskatoon. Contact: A. Watanabe, 
(613) 996-0648. 

Nov. — Let's Talk Risk — Seminar featuring 
discussion of economic conditions and poten-
tial exporters. Export DevelopmentCorporaz 
tion. Prairie & Northern Region.Neontact: 
Richard McCorkindale, (403) 294-09 

Manitoba 
Oct. 24 — Electronic Data Interchange Orieô-
tation Seminar — To introduce the concep 
and benefits of electronic data interchange 
between companies and government agen-
cies. Electronic Data Interchange Council of 
Canada, Canadian Electrical Distributors 
Association. Winnipeg Convention Centre. 
Contact: Stan Wild, (416) 446-1221 or 423-5101. 

00.29 — Manitoba Export Awards — Dinner-
Reception announcing award winners. Pre-
sentation by provincial Industry Minister. 
Manitoba Department of Industry, Trade and 
Technology. Winnipeg. Contact: Jim Stewart, 
(204) 945-2443. 

Oct. or Nov. — Seminar on Furniture Export-
ing — To introduce non-exporters to the 
North Central U.S. market to upgrade skills of 
small volume exporters. Department of Re-
gional Industrial Expansion. T.B.A. Contact: 
Gary Kress, (204) 949-2840. 

Oct.-Dec. — Market Audits — Audits of 
specific markets for approximately 10 com-
panies by (Sean) Sweeney Marketing Sys-
tems. Department of Regional Industrial 
Expansion. T.B.A. Contact: Don Hodgson, 
(204) 949-5942. 

Nov. 24 — Technology Inflow Program — 
Technology Development  off icers  from Tokyo 
and Santa Clara will be available for meetings 
to discuss technology inflow activities with 
client companies. Department of External Af-
fairs. Winnipeg. Contact: A. Watanabe, (613) 
996-0648. 

Ontario 
Oct. 20 — Seminar: Alternative to Direct 
Selling in Export  Markets — Dealing with 
Trading Houses, what they are, their uses as 
alternatives to direct selling. Sudbury Cham-
ber of Commerce. Sudbury. Contact: Ron 
Cantin, (705) 675-0711. 

Oct. 20-22 — Interview Session and Plant 
Visits: U.S. Agricultural Equipment Repre-
sentatives — U.S. manufacturers representa-
tives matched with Canadian companies to 
give them a one-on-one chance to discuss 
business opportunities. Canadian Consulate 
in Detroit. Cambridge. Contact: N. Bacchus, 
(416) 365-3729. 

Oct. 21 — Seminar: Alternative to Direct 
Selling in Export Markets — Dealing with 
Trading Houses, what they are, their uses as 
alternatives tô direct selling. North Bay 
Chamber of Commerce. North Bay. Contact: 
Ron Cantin, (705) 675-0711. 

Oct. 21-23 — Export,Qpportunities Confer-
ence — For exporteis to learn about their 
current markets or discov'er new areas. One-
on-one interviews/with trade specialists and 
25 exhibits featured. Ministry of Industry, 
Trade and Technology. Toronto Hilton Har-
bour Castlefloronto. Contact' D. Martino-
vich, (416) 963-3346. 

Oct. 22 — Seminar: Alterpative to Direct 
elling in Export  Markets'—  Dealing with 
rading Houses, what theystertheiraseeas 

alternatives to direct selling. Sault Ste. Marie 
Chamber of Commerce. Sault Ste. Mari 
Contact: .Ron Cantin,  (7051 0711. 

Oct. 22 — Business tFairs — To acquaint 
prospective buyers or:users with a product or 
service. Federal Business Development Bank. 
Thunder Bay. Contact: (807) 623-2745. 

Oct. 22-23 Business Fairs. Federal Business 
Development Bank. Niagara Falls. Contact: 
(416) 685-4804. 

Oct. 22-24 — Toronto Business Info Fair — 
Representatives of government departments 
and other organizations will provide informa-
tion on programs and services in a series of 
one hour workshops. Federal Business Devel-
opment Bank, Metro Toronto Board of Trade. 
Ontario Place, Toronto. Contact: K.R. Elliot, 
(416) 273-9880. 

Oct. 25 — Technology and Trade: East 
Meeting West — Conference on new develop-
ments in computer technology, their applica-
tions to the Chinese setting and their growing 
importance in the Canada-China economic 
relationship. Chinese Canadian Information 
Processing Professionals. The Inn on the 
Park Hotel, Toronto. Contact: Harry Lao, 
(416) 863-3619. 

Oct. 27-29 — Defence Industrial Supply 
Centre (DISC) Visit to Toronto (Philadelphia 
Mission) — Group of buyers from DISC 
coming to visit with Canadian companies. 
External Affairs. Toronto. Contact: Iry Singer, 
(613) 996-4921. 

Oct. 29-30 — Semi-Annual meeting of the 
Canadian Association of Manufacturers of 
Medical Devices — Workshops on strategy of 
industry in a national economy. Canadian 
Association of Manufacturers of Medical 
Devices. Toronto. Contact: Margaret Guer-
rier, (416) 243-7477. 

Oct. 30 — Seminar on Software Sales — 
Focussing on marketing options for software 
in the U.S., trends, Canadian success stories, 
how to find good distributors. Department of 
Regional Industrial Expansion. Sheraton Cen-
tre, Toronto. Contact: R. Braitewaite, (416) 
365-3719. 

Oct. 30 — Seminar on Security Precautions 
for the Business Traveller — Hints for the 
business traveller in an ever changing world. 
Canadian Manufacturers' Association. Metro 
Toronto Convention Centre. Contact: Monica 
Malkus, (416) 365-3760. 

Nov. 7 — Seminar — Covering topics such as 
Special Import Measures Act, designated 
substance welding fumes in the workplace, 
and 1986 ASME code. Canadian Heat Ex-
changes and Vessels Manufacturers' Associa-
tion (CHEVMA). Skyline Triumph Hotel, 
Toronto. Contact: Catherine Anderson-
Brown, (416) 491-2886. 

Nov. 17-21 — Technology Inflow Program — 
Science and Technology Counsellors and 
Technology Development Officers from over-
seas, U.S. posts in Canada for workshop-
seminar with individual meetings with clients, 
companies. External Affairs. Ottawa and 
regional visits. Contact: A. Watanabe, (613) 
996-0648. 

Nov. 19 — Latin America and the Caribbean 
Conference — The effect of debt on economic 
growth, trade and development. Canadian 
Chamber of Commerce, External Affairs. 
Toronto. Contact: Paul Quinney or Peter 
Egyed, (613) 238-4000. 

Nov. 21 — Technology Inflow Program — 
Technology Development officers from Lon-
don, Stockholm, Tokyo, Bonn, Atlanta, Bos-
ton, Santa Clara and Los Angeles will be 
available for meetings to discuss technology 
inflow activities with client companies. 
Department of External Affairs. Toronto. Con-
tact: A. Watanabe, (613) 996-0648. 

Nov. 30-Dec. 2 — Security Canada — A trade 
show featuring new technology for the Cana-
dian Alarm Industry. Canadian Alarm and 
Security Association. Skyline Hotel, Toronto. 
Contact: Jeanna Grosenick, (416) 491-2621. 

Nov. — Let's Talk Risk — Seminar featuring 
discussion of economic conditions and fac- 
tors. Export Development Corporation. On- 

Nov. 1-2 — Marketing Products and Service 
.....-0,•.-.-Seminaricz7Opics: How to Profit from Trade 

Oct. 22 — Exporting Your Product Seminar — 	Shows; HoW to Test the Market; How to Get 

How to evaluate your export potential and 	Free Publicity; How to Get Free Government 

develop an export market strategy.,Federe.SenficesiCanadian Institute of Management. 

Business Development Bank, Canadian Ex- 	Holiday Inn, Downtown Toronto. Contact: 

port Association. Government Conference 	Joan Milne, (416) 493-0155. 

1 
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Oct. 22 — Export Seminar — Seminar for 
businessmen on advantages of exporting. 
Department of Regional Industrial Expan-
sion, Montreal. Alma; Auberge des Gouver-
neurs, Rimouski; Lac Mégantic; Sherbrooke. 
Contact: Rita Tremblay, (418) 668-;3084;— 
Ronald Cyr, (418) 722-3282; Jacques Biais,  
(819) 565-4713; D. Blouin, (819) 565-4713. 

Nova Scotia  
Oct. 22 — Doing Business in Asia — Work-
shop: Export trade opportunities in Asia and 
cross-cultural businesdskills necessary for 
effective communications in Asia-Pacific. 
Asia-Pacific Foundation, World Trade Centre, 
Halifax. Contact: Christopher Thornley (NS), 
(902) 421-8686: 

ee  
Oct. 25 —/Business Fairs — To acquaint 
prospective buyers or users with a product or—
service. Federal Business Development Bank, 
New Glasgow. Contact: (902) 426-7850, 

Oct. 30 — Negotiating an International Trans-
action in Cross-Cultural Context --71uncheon 
address-workshop. World Trade and Con---7 
vention Centre. Halifax. Contact: Christopher 
Thornley, (902) 421-8686.  

Nov. 20 — Trading with Japan — Luncheon 
address. World Trade and Convention Cen-,,, 
tre. Halifax. Contact: Christopher Thornley/ 

tario Region, Toronto. Contact: Marvin 
Hough, (416) 361-0135. 

Quebec 
Oct. 21 — Seminar: Trade Fairs — How to 
apply and pa rt icipate in trade fairs. Depart-
ment of Trade and Technological Develop-
ment, Canadian Manufacturers' Association. 
Montreal. Contact: Charles-Robert Dionne, 
(514) 873-5575 or Jean-Guy Bériault, (514) 
873-5575. 

Oct. 21-22 — International Financial Institu-
tion Seminar — Information on business 
opportunittes abroad in multilateral projects. 
Canadidn Manufacturers' Association. Shera-
ton Centre, Montreal. Contact: Sylvie La 
Flamme, (514) 937-7771. 

Oct. 22-24 — Business Fairs — To acqùaint 
prospective buyers or users with a product or 
service. Federal Business Development Bank. 
Hull. Contact: (819) 997-4434. 

Oct. 23 — Export Seminar — Seminar for 
businessmen on advantages of exporting. 
Department of Regional Industrial Expan-
sion, Montreal. Hotel Le Dauphin, Drum-
mondville. Contact: Richard Brouard, (819) 
478-4664. 

Oct. 24-26 — Small Business Week —Seminar 
with private interviews for consultation and 
information on exporting for novices of the 
private and government sectors. Province of 
Quebec. Montreal. Contact: Charles-Robert 
Dionne, (514) 873-5575. 

Oct. 24-29 — Business Opportunity Seminar 
— Business opportunities for Canadian 
exporters through multilateral projects. 
Department of Regional Industrial Expan-
sion,Province of Quebec, Trade Associa-
tions. Montreal. Contact: I. Friedman, (514) 
283-8795. 

Oct. 30-31 — Defence Industrial Supply 
Centre (DISC) Visit to Montreal (Philadelphia 
Mission) — Group of buyers from DISC 
coming to visit with Canadian companies. 
External Affairs. Montreal. Contact: Iry Singer, 
(613) 996-4921. 

Nov. 20 — Technology Inflow Program — 
Technology Development Officers from Lon-
don, Stockholm, Tokyo, Bonn, Atlanta, Bos-
ton, Santa Clara and Los Angeles will be 
available for meetings to discuss technology 
inflow activities with client companies. 
Department of External Affairs. Montreal. 
Contact: A. Watanabe, (613) 996-0648. 

Nov. — Let's Talk Risk — Seminar featuring 
discussion of economic conditions and fac- 
tors. Export Development Corporation. Que- 

bec Region, Montreal. Contact: Hubert 
Chénier, (514) 878-1881. 

New Brunswick  
Nov. 24 — Technology Inflow Prjogram — 
Technology Development officers from 
Stockholm and Boston will be available for 
meetings to discuss technology inflow activi-
ties with client companies. Department of Ex-
ternal Affairs. Moncton. Contact: A. Wata-
nabe, (613) 996-0648. 

(902) 421-8686. 

Nov.-25' - '----Technology Inflow Program — 
Technology Development officers from Lon-
don and Atlanta will be available for meetings 
to discuss technology inflow activities with 
client companies. Department of External 
Affairs. Moncton. Contact: A. Watanabe, 
(613) 996-0648. 

Nov. — Countertrade Seminar — Counter-
trade as a Financing and Marketing Tech-
nique. World Trade and Convention Centre. 
Halifax. Contact: Christopher Thornley, (902) 
421-8686. 

Nov. — Let's Talk Risk — Seminar featuring 
discussion of economic conditions and fac-
tors. Export Development Corporation. Atlan-
tic Region, Halifax. Contact: Peter Kavanagh, 
(902) 429-0426. 

Prince Edward Island  
Oct. 20 — Address to Sum merside Chamber 
of Commerce — Federal Minister of Fisheries 
and Oceans speaking on trade matters. Sum-
merside Chamber of Commerce. Linkletter 
Inn and Convention Centre, Summerside. 
Contact: Emerson Gennis, (902) 436-9651. 

Oct. 20 — Exporter of the Year — Presenta-
tion to recognize an outstanding business 
person in P.E.I. — Summerside Chamber of 
Commerce. Linkletter Inn and Convention 
Centre, Summerside. Contact: Emerson Gen-
nis, (902) 436-9651. 

Fall 1986 — Expo rt  School Program — 
Information for senior high school boards. 
P.E.I. Department of Education, local school 
boards. High Schools across P.E.I. Contact: 
Dr. A.L. Bowman, (902) 566-7441. 

Nov. 24 — Technology Inflow Program — 
Technology Development officers from Lon-
don and Atlanta will be available for meetings 
to discuss technology inflow activities with 
client companies. Department of External 
Affairs. Charlottetown. Contact: A. Watanabe, 
(613) 996-0648. 

T.B.A. — First Ship in Port — Presentation to 
captain of first ship in port during October. 
Summerside Chamber of Commerce. Sum-
merside. Contact: Dr. A.L. Bowman, (902) 
566-7441. 

Newfoundland  
Oct. 30 — Consulting and Construction 
Seminar — Half day seminar on how to enter 
the market, benefits to be gained and services 
offered bY intérnational financial institutions. 
Department' of Regional Industrial Expan-
sion, Canadian International Development 
Agency..*Hotel Newfoundland, St. John's. 
Contact: Pete Mikelsons, (709) 772-5511. 

Oct. 30 — Countertrade Seminar — For the 
novice providing basic, vital information on 
countertrade techniques and countries in-
volved. Department of Regional Industrial 
Expansion, Department of Development and 
Tourism. Hotel Newfoundland, St. John's. 
Contact: Eric Collins, (709) 576-2781. 

Oct. 30 — Provincial Export Awards Dinner — 
To honour Newfoundland exporters. Depart-
ment of Development and Tourism. Hotel 
Newfoundland, St. John's. Contact: Kay Cox-
worthy, (709) 576-5592. 

Nov. 25 — Technology Inflow Program — 
Technology Development officers from 
Stockholm and Boston will be available for 
meetings to discuss technology inflow activi-
ties with client companies. Department of Ex-
ternal Affairs. St. John's. Contact: A. Wata-
nabe, (613) 996-0648. 

Yukon 
Nov. — Let's Talk Risk — Seminar featuring 
discussion of economic conditions and fac-
tors. Export Development Corporation. Yukon 
region and British Columbia. Contact: Ray 
Johnson, (604) 688-8658. 

Northwest Territories 
Oct. 20 — Chamber of Commerce Monthly 
Meeting — Address to meeting of Chamber of 
Commerce followed by case interviews. 
Department of Regional Industrial Expan-
sion. Navigator Inn, Frobisher Bay. Contact: 
Craig Yeo (403) 920-8571. 

Oct. 23 -- Chamber of Commerce Monthly 
Meeting — Address to meeting of Chamber of 
Commerce followed by case interviews. 
Department of Regional Industrial Expan-
sion. Eskimo Inn, Inewik. Contact: Craig Yeo, 
(403) 920-8571. 



WIN Exports for success 
Purchasers in selected centres in the 

United States and in other parts of the world 
now have access to some 12,000 Canadian 
suppliers of goods and services through a 
system called World Information Network 
— Exports (WIN Exports). 

Essentially a sourcing information base 
for international purchasers, WIN consoli-
dates relevant information from a wide 
variety of existing data bases into a single 
source that can be efficiently and effectively 
accessed by trade commissioners and other 
users. 

All U.S. posts and selected posts in 
Europe and the Asia-Pacific are to be fully 
equipped with the WIN network system by 
March 31, 1987. 

Detailed information on WIN and how it 
can benefit Canadian exporters is available 
from External Affairs' WIN Exports Division 
(TPW), Tel: (613) 996-7177. 
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Trade Opportunities 

Canadian companies exporting or wishing 
to export technology to the People's Republic 
of China nOw have a unique service at their 
disposal, linking them to the 'real buyers' in 
what is becoming the world's largest emerg-
ing market. 

A Vancouver-based company, ChinaLink 
Publishing Corporation, in a first-of-its-kind 
agreement with the Chinese, has been 
appointed the exclusive advertising repre-
sentative for North America and Western 
Europe in China's leading trade and technical 
journals. 

The journals in China that will now accept 
advertising through ChinaLink are trade 
association publications serving the 
communications, electronics, electrical, 
power, machinery, process automation and 
instrumentation industries, say ChinaLink 
publishers. 

On a regular schedule, ChinaLink publishes 
a series of colorful foreign technology adver-
tising supplements for insertion in China's 
key industry journals. 

Using China's own journals in this way, say 
ChinaLink publishers, hurdles the country's 
formidable bureaucracy and "provides direct 
access to industrial markets from within the 
country itself." 

ChinaLink President Thompson Chu says 
"China's own industrial journals are the most 
efficient way to disseminate the foreign tech-
nological information so urgently needed to 
modernize the economy." 

What is more, say its publishers, ChinaLink 
"connects foreign firms with the people who 
make the specific purchasing decisions —the 

EDC and Royal Bank 
fund for Asia trade 

A new funding line that will facilitate the 
marketing of Canadian goods in the Asia-
Pacific region has been implemented by the 
Export Development Corp. (EDC) and The 
Royal Bank of Canada (Asia) Ltd., Singapore. 

The $10 million (U.S.) or equivalent funding 
line is a mechanism whereby EDC provides 
"fixed rate funding", at Organization for 
Economic Co-operation and Development 
(OECD) consensus rates, to the Asia branch 
of the Royal Bank for on-lending to borrowers 
in the Asia-Pacific. 

Under the terms of this new facility, The 
Royal Bank of Canada, Toronto, guarantees 
the funding loan made by EDC to RBC (Asia) 
and thereby bears the credit risk. 

Another positive feature, say bank spokes-
men, is that "EDC will provide fixed interest 
rate funds for up to 8.5 years, depending on 
the country of the borrower." 

The procedure, according to bank officials, 
"facilitates the marketing of Canadian goods 
where term financing at fixed interest rates is 
required." 

Detailed information on this new facility is 
available from M. Aldo Nicolai, Vice President 
International Trade-International Banking, 
The Royal Bank of Canada, Royal Bank 
Plaza, P.O. Box 1, Toronto M5J 2J5.  

end user at plant or factory level." 
Further information is available from China-

Link Publishing Corp., Suite 304, 1177 West 
Hastings St., Vancouver, V6E 2K3. Tel: (604) 
687-5330. 

Conference in' Tokyo 
Going to Japan to seek increased trade 

with China is one of the chief reasons a 
Canadian business delegation is attending 
the Fourth Canada-Japan Conference on 
Third Country Cooperation being held in 
Tokyo Oct. 29-31. 

The delegation is being headed by Canadian 
Export Association President Frank Petrie. 

In addition to company-to-company meet-
ings, the conference will feature Japanese 
manufacturing and trading house represent-
atives speaking on their experiences in doing 
business with China. 

Information is available from Mike Mac-
Donald, Canadian Export Association, Ottawa. 
Tel: (613) 238-8888. 

Trade between Canada and Czechoslovakia 
is expected to improve following the signing, 
by the governments of both countries last 
month, of a Long Term Agreement on the 
Development of Trade, Economic and Indus-
trial Co-operation. 

The agreement was signed by External 
Affairs Minister Joe Clark and Czech Minister 
of Foreign Trade Bohumil Urban during the 
visit to Canada by that country's Prime 
Minister Lubomir Strougal and other Czech 
dignitaries. 

Last year, statistics show, Canadian ex-
ports to Czechoslovakia amounted to only 
$21.6 million, while Czechoslovak exports to 
Canada totalled $66.6 million. 

"It is my hope that this Agreement will 
contribute significantly to raising our trade 
level with Czechoslovakia closer to its real 
potential," Clark said. 

Strougal noted, as well, that Canadian 
companies are seeking to land some impor-
tant construction contracts in Czechoslo-
vakia and that similar projects carried out 
by Canadian firms in the past had been 
satisfactory. 

intelligence. 

"This link-up," says - I:lobed Bergen, a 
partner in DBI, "can mean unique oppor-
tunities for Canadian firms wishing to access 
specific Japanese companies or industries." 

For complete details on the business devel-
opment pact and the services offered, contact 
Robert Bergen, Dumas Bergen International 
Communications Inc., 387 St. Paul St. West, 
Suite 205, Old Montreal, Quebec H2Y 2A7. 
Tel: (514) 281-1020. 

Japan trade directory 
Exporting and importing opportunities in 

Japan are among the items detailed in the 
latest directory issued by the Japan External 
Trade Organization (JETRO). 

The 1986-87 Japan Trade Directory pro-
vides current information for 14,000 products 
and services as well as naming more than 
2,300 Japanese companies, including contact 
names, telephone numbers, office hours and 
languages spoken. 

JETRO, a quasi-governmental body, pro-
motes international trade and has a network 
of 77 offices in 58 countries. In Canada, the 
head office is in Toronto, with smaller opera-
tions in Montreal, Edmonton and Vancouver. 

Copies of the latest directory may be 
ordered through JETRO, Publications Depart-
ment, 2-5, Toranomon 2-chrome, Minato-ku, 
Tokyo 105, Japan. 

Further information is also available from 
Jim Tiessen, JETRO's project manager in 
Toronto. Tel: (416) 962-5050. 

New service to plug into China New pact promotes 
Canada-Czech trade 

How to access Japan through special link 
A mutual marketing pact, designed to 	sive, business-oriented, practical market 

develop increased business between Canada 
and Japan, has been signed by a Montreal-
based company and International Communi-
cations Planning of Tokyo. 

The link-up with Dumas Bergen Inter-
national Communications Inc. (DBI) will 
supply Japanese market access and pro-
motional services to Canadian-based corri-
panies, while at the same time providing 
similar information on Canadian companies 
to firms in Japan. 

The special marketing and training pro-
grams being developed, say DBI spokesmen, 
will give Canadian users a special insight into 
Japanese markets, providing them with exten- 



Displaying keen Interest:  Canada 's  Ambassador to South Korea Reg Dorrett (left)accompanies 
t s ior officials at the Canadian Marconi booth, one of several Canadian participants at AFCEA 

h d recently in Seoul. 

Trade Fairs 

Canada to communicate at electronic show 
Bahrain — Looking for a chance to penetrate 
the lucrative electronic communications mar-
ket in the Arabian Peninsula? 

Then consider attending the 5th Middle 
East Electronic Communications Show and 
Conference (MECOM 87) to be held in 
Bahrain, Jan. 12-15. 

All Canadian companies participating in 
the 1985 show — the event is held every two 
years — indicated their intention of returning 
to next year's event, some having concluded 
several hundred thousand dollars wo rth of 
contracts or selling all their equipment on site. 

And, according to trade officials, the Gulf 
States offer good market potential for Cana-

ian communications equipment. 

In telecommunications equipment alone — 
nd despite the recent glut in oil prices — 
nnual investment by countries in the Middle 

East is expected to increase to $5 billion 
'U.S.) by 1990. 

With major public telecommunications 

f

u
frastructures now in place, good oppor-
nities exist in sophisticated business corn-
unications equipment and switching and 

eoul — The doors have barely closed on last 
onth's electronics and communications 

how in Korea's capital city, but the Canadian 
articipation has already been deemed a 
reat success. 
This was the second year Canada exhibited 

1 
 t  

t 
the Asia-Pacific Conference and Exhibi-

on sponsored by the Armed Forces Com-
unications and Electronics Association 

(AFCEA). 
The only event of its kind in the region, the 

spow provided a real opportunity to highlight 
anadian expertise in the communications 
d electronics sector to visitors from many 
cific Rim countries. 
Under the theme C3I (command, control, 
mmunications and intelligence-information 

s stems), the event attracted 47 exhibitors 
ad  some 2,400 visitors — industrial and 
g1 vernment specialists from communications 
ad  electronics sectors from a number of 

uth East Asia and Pacific Rim countries. 

transmission technologies. 
Specific market sectors include satellite-

related equipment, subcontracting in defence 
electronics as well as mobile radio and related 
equipment. 

In the operations and maintenance sector, 
the updating of existing buildings has opened 
strong markets in state-of-the-art office, hotel 
and airport communciations and security 
systems. 

Billed as the largest exhibition of its kind in 
the Middle East, the show will focus on such 
categories as telephone, telegraph and data 
switching; line transmission systems; radio 
transmission systems, defence electronics; 
environmental equipment; navigational aids; 

sees Canada shine 
In addition to several Canadian companies 

exhibiting, another 54 displayed through bro-
chures, videotapes and other material the 
diversity of Canada's communications and 
electronics industries to the many interested 
trade visitors. 

On the conference side, presentations by 
Fathom Oceanology officials on their sonar 
handling gear were well received. 

Overall, the show provided Canada with an 
excellent opportunity for maintaining exist-
ing contacts and establishing new ones in 
the Pacific Rim market. 

For more information on similar shows in 
Asia-Pacific — AFCEA 87 Asia-Pacific will be 
held next September — contact Garnet 
Richens at External Affairs' Pacific Trade 
Development Division (PPTF), Tel: (613) 
995-8619; or John Hadrill, Electronics Divi-
sion (TDE), Tel: (613) 996-1427; or call Info 
Export.  

planning, construction and installation; con-
trol and indication systems; as well as data 
processing systems and networks. 

Specific products and services to be ex- 
hibited include circuit switching, optical 
fibres, submarine cable systems, VHF and 
UHF, microwave, radio and TV transmissions 
and studio equipment, avionics, guidance 
systems, tactical control systems, weather 
radar, power supply units, instrument landing 

Turn to page 8—  Middle 

Flying high at 
a top air show 
Farnborough — To say that Canadian com-
panies were high fliers at the 1986 Farn-
borough International Air Show is no idle 
boast. 

Some of the participants, quite literally, 
were DASHing! 

Held early last month in the British city that 
gives the show its name, Farnborough saw 
Canadian companies score sky high sales. 

Just as important were the signing of licens-
ing agreements, the prospects developed for 
future joint venture deals, and the over-all 
exposure Canadian aerospace capabilities 
were given to British and international atten-
dees — all potential customers. 

Some of the highlights of the show, which 
organizers and participants alike described 
as "one of the more successful in recent 
years" were: 
• De Havilland Aircraft of Canada Ltd. signed 
its biggest ever aircraft order — six Dash 8 
commuter aircraft to Henson Aviation of Salis-
bury, Maryland. The purchaser also took 
options for an additional 18. If Henson takes 
up all its options, the deal will be wo rth $155 
million. 
• De Havilland and Short Brothers of North-
ern Ireland signed an agreement under which 
the two parties will jointly study the require-
ments for the next generation of transport 
aircraft that would be used worldwide by 
regional airlines and commercial operators. 
• Micronav Ltd. of Sydney, N.S. signed an 
important marketing and, eventually, manu-
facturing agreement with Britain's Ferranti 
Defense Systems Ltd. for its Microwave Land-
ing Systems (MLS). Under the deal, Ferranti's 
territory includes Europe, the Middle East, 
India, Australia and New Zealand. The global 
market for MLS technology now is estimated 
at $5.5 billion (U.S.). 
• Other companies whose participation re-
sulted in increased exposure and possible 
future deals included Canadair (Challenger 
and CL215); Pratt and Whitney Canada (two 
new engines, one for turbo fan business 
aircraft in the 1990s and one for the 747-400); 
Garrett Canada (possible transfer of tech-
nology); Indal and Comdev. 

Information on the Farnborough Air Show, 
which is second only to that of Paris with 
which it alternates, is available from Ed Gorn, 
Counsellor-Commercial, Canadian High Com-
mission, One Grosvenor Square, London 
W1X OAB England. Telex: (Destination code 
51) 261592. Answerback: (CDALDN G). * 

A ' "%a elk 	r1,-. .0.■ el  4 1' .... ..... • ... ...... 4 'Asia-Pacific event 
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Legalities of trade 
Legal aspects of international and 

interprovincial trade transactions — and 
how the judicial system can protect a 
client's interests — are among a variety 
of legal trade-related topics to be dis-
cussed Oct. 21 in a one-day program 
sponsored by the Law Society of Upper 
Canada at Osgoode Hall in Toronto. 
Registration fee is $125. For detailed 
information, call: (416) 947-3380. 

China buys our machinery 
A 10-year supply contract, valued at 

$1 million, has been awarded by China 
National Machinery and Equipment Im-
port and Export Corp. to Unifin Inter-
national, a division of Keeprite Inc. of 
Brantford, Ont. Under the contract, Uni-
fin will supply machinery and technical 
consultation in the production of finned 
tubing for industrial heat exchangers. 

Business Bound 
Continued from page 1 
in the country's burgeoning electronics indus-
tries, say CIBC spokesmen. 

As a consequence, they say, "increasingly 
wide opportunities for Canadian companies 
exist in the electronics and advanced tech-
nology sectors." 

As well, India's seventh Five-Year Plan 
envisages investment outlays worth $20 bil-
lion (U.S.) from 1985-90. 

The mission, for which CIDA will cover the 
travel costs of individual participants, will 
emphasize one-to-one appointments with 
Indian business and government officials. 

Because of time constraints, interested 
companies or individual business persons 
should contact, immediately, the CIBC Secre-
tariat or Ilan Kapoor in Ottawa. Tel: (613) 
238-4000. 

Middle East attraction 
Continued from page 7 

systems, consultancy services, remote cont-
rol, electronic mail and videotext 

Visitors expected at the show range from 
senior officials from ministries and defence 
forces to equipment buyers of commercial 
organizations from all major purchasing 
countries in the Middle East. 

For more information on the show or 
details on how to participate, contact Terry 
Brophy at External Affairs' Middle East Trade 
Development Division (GMT), Tel: (613) 990- 
5984; or call Info Export. 

Continued from page 1 

export-related criteria, say the event's 
organizers. 

Included in the areas of export achieve-
ment are significant increases in expo rt  sales, 
success in penetrating new export markets, 
and success in introducing new products into 
world markets. 

The Awards committee also considers such 
factors as assistance given to other firms in 
developing export markets, the levels of 
Canadian content in the export item, the ratio 
of export sales to total sales, and the ability of 
the company to hold world markets in the 
face of stiff international competition. 

Since the inception of the Awards in 1983, 
there  have  been 41 winners — companies of 

DABS aids exports 
Continued from page 1 

commercial items standard to the four 
branches of the U.S. military. 

Seminars showed the participating com-
panies how to compete for these contracts — 
but the Project added a new element to the 
process. It contracted a computer service 
company, The Computer Company of Rich-
mond, Virginia, to supply its Defense Auto-
mated Bidders Service (DABS). 

Use of DABS, say Pilot Project spokesmen, 
meant that Canadian companies were learn-
ing the ropes with "immediate real procure-
ment opportunities which related directly to 
each company's product." 

That's because DABS supplies daily con-
tract requirements, the procurement history 
for the specific items, including price, and full 
specifications. The advantage is that partici-
pants knew both their competition and the 
market price — whether they were in the ball 
park or not! 

These 'bid service companies', say offi-
cials, are common in the U.S. and are highly 
important to foreign companies wishing to 
export to the United States. 

Few, however, say officials, are as fully 
computerized and provide the complete 'buy 
history' as does DABS — which can offer the 
services of a bid procurement specialist. 

Finding out about specialized bid service 
companies, say officials, could make a big 
difference — as the Toronto Pilot Project 
proved — to any exporting operation looking 
to penetrate lucrative markets south of the 
border. 

Details on DABS are available from The 
Computer Company's Dick Schumaker. Tel: 
(804) 254-2231; DRIE Toronto Regional 
Office's Doug Ditto. Tel: (416) 365-3737; or 
Cliff Bird at External Affairs' USA Trade and 
Investment Division. Tel: (613) 993-5911.  

diverse size and from various regions of the 
country and all offering top-quality products 

and services to the international market-
place. 

Lucrative roost 
Continued from page 1 

The costs of using such a route, not to 
mention the high mortality rate of the birds, 
proved prohibitive, with poultry exports to the 
region experiencing a serious downspin. 

That's when Canadian Embassy personnel 
came into the picture. 

They persistently lobbied, negotiated and 
held discussions with Japanese officials to 
have Japan once again a transhipment point 
for Canadian chicks. 

Japanese officials also toured poultry 
export-producing facilities in Canada. They 
agreed to re-establish Japan as a gateway to 
Canadian chicks declared healthy by Agricul-
ture Canada officials! 

That announcement spelled immediate re-
lief for Shaver Poultry of Cambridge, Ont. 
which, in early 1985, had negotiated a deal 
with the People's Republic of China to supply 
$2 million worth of poultry. 

flats° had other Canadian exporters cluck-
ing happily — those who export hatching 
eggs and chicks to the Philippines, South 
Korea and Thailand are sitting on a nest 
wo rth $7 million annually. 

The yolk of the matter is Canadian chicks 
are finding a lucrative roost; the country's 
poultry producers are starting to bill and coo 
again; and Embassy personnel in Tokyo can 
be forgiven for crowing a little. 

I 	I 
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Mission ministérielle en Amérique du Sud 
Le resserrement des liens commerciaux 

entre le Canada et l'Amérique du Sud a 
connu des progrès importants le mois 
dernier, alors que le ministre des Affaires 
extérieures, M. Joe Clark, visitait le Vene-
zuela, l'Argentine et l'Uruguay en compa-
gnie d'une délégation de gens d'affaires 
canadiens. 

Des débouchés, 'yen ' 

a de bons au Japon 
Le marché japonais est réputé d'accès 

difficile, mais avec la montée récente du 
yen, le pouvoir d'achat du Japon s'est 
accru considérablement. La situation a 
donc rarement été si favorable aux impor-
tations. 

L'une des façons d'aborder ce marché, 
selon les associations d'exportateurs et 
nos délégués commerciaux, est le recours 
aux services de la Fédération des manufac-
turiers canadiens au Japon (F.M.C.J.). 

Cet organisme qui travaille surtout pour 
ses membres, offre également ses services 
en échange d'honoraires au taux horaire 
ou à la journée. 

Selon l'Association canadienne d'expor-
tation, la F.M.C.J., organisme privé à but 
non lucratif, est en bonne position pour 
donner un coup de pouce à la commercia-
lisation des produits d'entreprises cana-
diennes. 

Doté de Canadiens ayant des années 
d'expérience auprès des cercles d'affaires 
japonais, le bureau de la F.M.C.J. à Tokyo 
est en mesure d'offrir un large éventail de 

(Voir page 6: Accès.) 

Qu'il s'agisse de la baguette, du pita ou 
du bagel, chaque culture a une préférence 
bien marquée pour ses produits de 
boulangerie. 

C'est donc un domaine où il semblerait 
exister peu de débouchés pour l'exporta- 

On débarque en tête 
L'an dernier, le Canada a exporté pour 

1,9 milliard de dollars de produits de la pèche, 
conservant ainsi pour une huitième année 
consécutive son premier rang mondial pour 
la valeur des exportations. Au total, nous 
avons expédié à l'étranger 558 154 tonnes 
de poisson, soit 9 % de plus que l'année 
précédente. - 

Le Ministre se rendait pour la première 
fois dans cette région, mais nombre d'entre-
preneurs canadiens se sont déjà implantés 
sur ces marchés. 

Ainsi l'an dernier, les exportations cana-
diennes en Amérique du Sud, surtout de 
l'équipement et des services, ont atteint 
1,4 milliard de dollars. Mais la mission 

Exportateurs, chapeau!  

Douze sociétés canadiennes, exportant 
des produits et des services allant des 
aliments et des capsules de gélatine aux 
réseaux de télécommunication, en passant 

par la technolo-
gie des forages 
géothermiques, 
ont été choisis à 
titre de premiers 
exportateurs ca-
nadiens de l'an-
née. 

Ces entrepri-
ses ont reçu le 
Prix d'excellence 

à l'exportation canadienne, la plus haute 
distinction en ce domaine au pays, décerné 
par le ministre du Commerce extérieur, 
Mme Pat Carney, à l'occasion d'un gala tenu 
la semaine dernière lors de l'assemblée 
annuelle de l'Association canadienne d'ex-
portation, à Vancouver. 

De plus, pour la première fois depuis la 
création des Prix il y a quatre ans, vingt-
cinq entreprises ont mérité un certificat de 
mention honorable. 

teur canadien. 

Et pourtant, c'est un défi que ne craint 
pas de relever la Food Machinery En.gi 
neering (F.M.E.) de Concord (Ont.), 
société qui fabrique de l'équipemenVe 
boulangerie semi-automatique et automa-
tique, pour installation fixe ou mobile. 

L'an dernier, cette société entreprenante 
a réussi à vendre à l'armée égyptienne 
8 unités automatiques mobiles de fabrica-
tion de pita, un contrat de plus de 6 millions 
de dollars, qui portait à 52 le nombre de 
boulangeries au Moyen-Orient qui utilisent 
la technologie et le matériel de la F.M.E. 

Chaque unité peut produire quelque 
(Voir page 6: Ça se vend.) 

a permis de définir encore d'autres 
débouchés. 

L'un de ces débouchés s'est même con-
crétisé au cours de la visite, alors qu'une 
entreprise de Windsor (Ont.) a signé avec 
une société de Caracas un accord d'en-
treprise conjointe représentant plusieurs 

(Voir page 6: Aux pays.) 

Un comité de sélection a choisi parmi 
plus de 200 candidats les gagnants des 
Prix, qui se sont distingués par leurs 
réalisations exceptionnelles. Mme Carney 
a précisé devant les plus de 300 repré-
sentants des milieux des affaires réunis à 
Vancouver que «ces compagnies sont des 
concurrentes de calibres mondial. Elles 
sont tenaces, frondeuses et déterminées.» 

La présentation des Prix d'excellence à 
l'exportation constitue le point saillant du 
Mois canadien de l'exportation, un pro-
gramme national qui vise à stimuler le com-
merce extérieur. 

Les récipiendaires sont choisis à partir 
de plusieurs critères, notamment une 
hausse considérable des ventes à l'expor-
tation, l'implantation sur de nouveaux 
marchés et le lancement de nouveaux 
produits sur les marchés d'exportation. 

Le comité de sélection a également tenu 
compte de facteurs comme l'aide accordée 
à d'autres sociétés pour s'implanter sur des 
marchés extérieurs, la proportion du con-
tenu canadien dans l'exportation, la propor-
tion des exportations par rapport au total 

(Voir page 5: Nos meilleurs.) Ventes 'sans levain' fort enlevantes 

Remise du Prix d'excellence 



Voici des débouchés à l'exportation 
Brésil — Plusieurs entreprises brésiliennes 
sont à la recherche de partenaires d'entre-
prises conjointes et d'investissement. Il 
existe des possibilités d'investissement dans 
les secteurs suivants: instruments et cap-
teurs analytiques industriels et de labora-
toire, textile, élevage de la crevette, traite-
ment de l'eau et des déchets domestiques et 
industriels, technologie du tournage et du 
forage, pèche au thon et mise en conserve 
des fruits de mer. Pour plus de détails, 
communiquer avec M. Guilherme Arroi°, 
conseiller à l'ambassade du Brésil, 255, rue 
Albert, bureau 900, Ottawa K1P 6A9. Tél.: 
(613) 237-1090. 

Grèce 	La Hellenic Public Power Corp. 
vient de lancer un appel d'offres, arrivant à 
échéance le 3 novembre, pour se procurer 
16 disjoncteurs à réenclenchement, à cou-
rant triphasé de 20 KV, 400 A, pour montage 
sur poteau. Il faut une bobine d'enclenche-
ment de 20 KV, conforme à la norme DED 
72, avec contacts auxiliaires. On cherche 
également 6 autres disjoncteurs avec bobine 
d'enclenchement de 15 KV. Si l'on fournit un 
câble reliant le disjoncteur au module de 
contrôle, il devra mesurer 21 pieds. Notre 
mission peut transmettre tous les docu-
ments, à des frais de 55 à 60$. Communiquer 
avec l'ambassade du Canada à Athènes, 
télex: (code de destination 601) 215584, 
indicatif (215584 DOM GR). 

Grèce — La Hellenic Public Power Corp. a 
lancé un autre appel d'offres, arrivant à 
échéance le 4 novembre, visant 80 000 iso-
lateurs d'alignement (71/2 po., type A); 50 000 
de 10 po., type B; 12 000 avec fuite de 43 cm, 
type B; et 15 000 isolateurs de porcelaine 
pour tension de hauban. Notre misssion 
peut transmettre tous les documents, à des 
frais de 55 à 60$.  

Grèce— La Public Power Corporation vient 
de lancer un appel d'offres visant de l'équipe- 
ment de laboratoire varié, destiné à une 

•usine pilote de gazéification du lignite. 
L'équipement voulu comprend un micro-
scope à balayage électronique, un calori-
mètre automatique à bombardement, un 
spectrophotomètre, un appareil pour déter-
miner comment broyer le charbon, et une 
machine à flottation pour extraire la cendre 
d'échantillons de lignite pulvérisé. Aucune 
date d'échéance n'est indiquée. Notre mis-
sion peut transmettre le cahier des charges 
détaillé, à des frais de 55 à 60$. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada à 
Athènes. 

Kenya — Le ministère des Transports et des 
Communications a lancé un appel d'offres 
en vue d'acquérir 18 mâts d'antenne trian-
gulaires destinés à son service météoro-
logique et une antenne réceptrice pour 
hautes fréquences. Notre mission à Nairobi 
peut transmettre les documents néces- 

saires, au coût de 100 shillings kényens. 
Les soumissions doivent parvenir avant le 
4 novembre au Director, Kenya Meteoro-
logical Dept., P.O. Box 30259, Nairobi. Pour 
plus de détails, communiquer avec la mission 
canadienne, télex: (code de destination 
987) 22198, indicatif (22198 DOMCAN). 

Turquie — Le Turkish Coal Board vient de 
lancer deux appels d'offres arrivant à 
échéance le 27 octobre, avec un caution-
nement de soumission de 3%. Le premier 
vise 1 888 pneus de dimensions allant de 
12,5 x 20 à 29,5 x 29, un lot de 83 chambres à 
air de dimensions allant de 18 x 25 à 29,5 x 
29 et trois chapes de chambre à air allant de 
23,5 x 25 à 29,5 x 25. L'autre appel d'offres 
s'applique à des plaques de polyéthylène de 
30 mm d'épaisseur, destinées à des courroies 
de convoyeur: 9 200 plaques de 790 x 

Marchés mondiaux 

470 mm et 480 plaques de 600 x 460 mm. 
Notre mission peut transmettre les docu-
ments des appels d'offres à des frais de 25$  
par jeu de documents, qui seront facturés 
par le ministère des Affaires extérieures. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Ankara, télex: (code de destination 607) 
42369, indicatif (42369 DCAN TR). 

Turquie — La State Hydraulic Works an-
nonce un appel d'offres, financé par la 
Banque internationale de reconstruction et 
de développement, en vue d'acquérir 
30 grues hydrauliques automotrices pour 
terrain difficile, avec flèche télescopique 
d'une capacité minimale de 16 tonnes. Les 
documents de l'appel d'offres coûtent 200$,  
les soumissions devant être présentées d'ici 
le 5 novembre. Notre mission peut trans-
mettre les documents; les frais d'expédition 
seront facturés par le ministère des Affaires 
extérieures. Communiquer avec l'ambassade 
du Canada à Ankara. 

Turquie — On prévoit une vive 'concurrence 
de fournisseurs européens et japonais dans 
le cadre d'un appel d'offres lancé par la 
Turkish Radio and TV Corp. (TRT), pour 

•acquérir 106 unités de télévision UHF et 
VHF à transposition double automatique, 
des antennes de réception et de transmis-
sion, des lignes d'apport et des séparateurs 
d'alimentation, soit 44 unités avec une 
puisance nominale de 1 KW et 62 avec une 
puisance nominale de 100W. Les documents 
de l'appel d'offres coûtent 650$ et l'on exige 
un cautionnement de soumission de 
360 000 $. L'échéance est fixée au 20 no-
vembre. Notre mission peut transmettre les 
documents; les frais seront facturés par le 
ministère des Affaires extérieures. Corn- 

muniquer avec l'ambassade du Canada à 
Ankara. 

Turqttle — La Ucak Servisi A.S., une entre-
prise turque qui approvisionne les lignes 
aériennes, vient de lancer divers appels 
d'offres arrivant à échéance le 5 novembre. 
Les produits comprennent 3 véhicules à 
moteur diesel pouvant transporter des pal-
lettes de 7 tonnes et des conteneurs de 
3,5 tonnes, 3 générateurs électriques auto-
moteurs ou montés sur camion pour le 
service des appareils au sol, 4 plate-formes 
élévatrices pour charger des palettes ou des 
conteneurs, 2 systèmes de dégivrage, 4 trac-
teurs d'appareils, 2 systèmes de chauffage 
pour cabine, 4 lampes de placier, 3 escaliers 
passagers mobiles sur camion, 6 tours pour 
appareils, 1 chargeur de repas et 5 crics 
télescopiques d'une capacité de 60 tonnes, 
pour l'inspection du train avant et le rem-
placement des pneus. Un autre appel d'offres 
vise 6 tracteurs à bagages (moteur diesel de 
75 chevaux, pouvant tirer 6 000 livres). Le 
dernier appel d'offres vise 70 walkies-talkies, 
16 postes fixes VHF, 6 émetteurs-récepteurs, 
des accessoires radio et 10 récepteurs à 
voie unique avec cristal de 118 à 136 MHz. 
Notre mission peut transmettre les docu-
ments; les frais d'expédition seront facturés 
par le ministère des Affaires extérieures. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Ankara. 

Turquie — L'Administration ferroviaire 
turque sollicite des soumissions en vue 
d'acheter 2 000 roues monoblocs pour 
wagon, de 920 mm de diamètre. Les roues 
doivent être usinées, équilibrées statique-
ment et fabriquées d'acier pur de qualité 
correspondant aux normes UIC 510-2, UIC 
812-3 et I SO 1005/6. Les soumissions seront 
acceptées jusqu'au 17 novembre. Notre 
mission peut transmettre les documents; les 
frais d'expédition de 80$ seront facturés par 
le ministère des Affaires extérieures. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada à 
Ankara. 

Turquie — L'Administration ferroviaire 
turque acceptera jusqu'au 24 novembre les 
soumissions à l'égard de 7 grues à con-
teneurs, soit des grues automotrices sur 
pneumatiques pour la manutention de con-
teneurs de 20 à 40 pieds, avec flèche 
télescopique et entretoise télescopique 
automatique pouvant lever au moins 
35 tonnes. Notre mission peut transmettre 
les documents; les frais de 140$ seront 
facturés par le ministère des Affaires exté-
rieures. Communiquer avec l'ambassade du 
Canada à Ankara. 

Turquie — Etibank, la plus importante 
société minière de Turquie, s'apprête à 
acquérir 1 500 tonnes de cyanure de sodium. 
Pour en savoir plus long au momént du 

lancement de l'appel d'offres, communiquer 
avec l'ambassade du Canada à Ankara. 

Débouchés commerciaux 

CENTRE INFO-EXPORT (composez sans frais): 1-800-267-8376 
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Les transports figuraient au premier plan au kiosque canadien à Damas, le mois dernier. 

Marchés mondiaux 
Turquie — La State Hydraulic Works de 
Turquie lance un appel d'offres, financé par 
la Banque internationale de reconstruction 
et de développement, en vue d'acquérir 
41 postes émetteurs-récepteurs mobiles 
fonctionnant sur fréquences VHF/MF. Les 
soumissions seront acceptées jusqu'au 6 no-
vembre. Notre mission peut transmettre les 
documents de l'appel d'offres à un coût de 
50$ qui seront facturés par le ministère des 
Affaires extérieures. Communiquer avec 
l'ambassade du Canada à Ankara. 

Turquie — L'Administration turque des 
aéroports annonce un appel d'offres visant 
sept aspirateurs de rues. Aucune date limite 
n'est indiquée. Notre mission peut trans-
mettre les documents de l'appel d'offres; les 
frais d'expédition seront facturés par le 
ministère des Affaires extérieures. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada à 
Ankara. 

Turquie — Un appel d'offres international 
en vue d'un projet qui sera probablement 
financé par un crédit de 197 millions de 
dollars US de la Banque internationale de 
reconstruction et de developpement devrait 
être lancé en octobre par l'Administration 
ferroviaire d'État de Turquie (T.C.D.D.). Le 
projet portera sur le remplacement d'un 
système de signalisation ferroviaire sur 
700 km et comprendra la fabrication clés-
en-mains et l'installation, ainsi que la forma-
tion du personnel de la T.C.D.D. en vue de 
l'exploitation efficace du système. L'appel 
d'offres permettra la création d'entreprises 
conjointes avec des sociétés locales. Notre 
mission suivra l'évolution du projet et en 
informera sur demande les sociétés. Corn-
muniquer avec l'ambassade du Canada, 
division commerciale, à Ankara. 

Turquie — L'Administration turque des 
postes et téléphones a l'intention de se 
procurer deux systèmes automatiques d'en-
registrement des communications. Ces 
systèmes sont destinés à deux centraux 
crossbar électro-mécaniques, desservant 
respectivesment 27000 et 15 000 abonnés, 
et doivent permettre l'enregistrement auto-
matique et la production de rapports détaillés 
sur les frais d'appels interurbains auto-
matiques et d'appels internationaux. L'appel 
d'offres arrive à échéance le 18 novembre. 
Notre mission peut transmettre les docu-
ments; les frais d'expédition de 75 $ seront 
facturés par le ministère des Affaires exté-
rieures. Communiquer avec l'ambassade du 
Canada à Ankara. 

Turquie — La Gendarmerie turque a l'inten-
tion d'acquérir 400 véhicules tactiques, bit  
des véhicules avec moteur diesel d'une puis-
sance minimale de 70 chevaux (DIN), avec 
4 roues motrices, d'une capacité d'une 
demi-tonne. Il peut s'agir de véhicules avec 
capote de tOile, de familiales ou de four-
gonnettes. Les soumissions seront accep-
tées jusquau 14 novembre. Notre mission 
peut transmettre les documents; les frais 
d'expédition seront facturés parc ministère 
des Affaires extérieures. Communiquer avec 
l'ambassade du Canada à Ankara. e 
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Débouchés commerciaux — Foires 

Une porte d'accès au Moyen-Orient 
Damas — Le mois dernier, le Canada partici-
pait avec succès à la 3e édition de la Foire 
international de Damas. 

En plus de la présence d'un kiosque 
d'information canadien, mettant en valeur 
nos compétences dans nombre de secteurs 
comme l'énergie, l'agriculture, les transports, 
les communications et les produits de con-
sommation, cinq entreprises canadiennes 
ont exposé directement leurs produits à 
l'intention des plus de 250 000 visiteurs au 
salon. 

Les produits canadiens exposés compre-
naient des systèmes de télécommunication et 
des réseaux téléphoniques, des appareils 
ménagers, des aliments et boissons, des 
vêtements et de l'équipement lourd. 

Selon nos délégués commerciaux, la parti-
cipation des entreprises canadiennes a reçu 
un bon accueil, la plupart d'entre elles ayant 
réussi à identifier de nouveaux débouchés 
sur le marché syrien. 

L'événement a également permis de définir 
des possibilités intéressantes dans la peinture 
et les matériaux de construction. 

Les exportateurs canadiens qui s'intéressent 
au marché japonais peuvent maintenant se 
renseigner sur les coutumes et les pratiques 
commerciales de ce pays au moyen d'un 
documentaire vidéo de 19 minutes. La vidéo-
cassette, intitulée • Urikomi • (vendre), pourra 
vous être prêtée en communiquant avec 
M. Jim Tiessen, Project Manager, Japan Ex-
ternalTrade Organization (JETRO), 151 Bloor 
St. West, Suite 700, Toronto M5S 117, tél.: 
(416) 962-5050. 

• 
L'accès au marché japonais pourrait égale-

ment vous être facilité par une nouvelle 
publication du JETRO. Guidebook for Export-
ing to Japan-77 Suggestions. 

Ce guide contient de nombreux conseils, 
notamment sur l'adoption de stratégies pré-
liminaires de recherche en faisant appel à des 
programmes comme le Action Desk du JETRO 
et le système de conseillers commerciaux. 

Ce système a recours aux services de 
maisons de commerce japonaises établies à 
l'étranger, qui sont en mesure de déterminer 
les possibilités d'exportation de produits 
précis au Japon. 

Dans le guide, on indique également qu'il 
est essentiel d'effectuer des voyages de 

Nos spécialistes soulignent qu'une partici-
pation à cette foire, où l'on trouvait plus de 
60 pavillons nationaux, offre un outil de com-
mercialisation essentiel aux entreprises qui 
désirent accroître leur présence sur les mar-
chés de la Syrie et du Moyen-Orient. 

De plus, une telle présence constitue une 
excellente façon d'obtenir une part d'un 
contingent syrien d'importation, une res-
source précieuse pour l'exportation de pro-
duits canadiens sur ce marché. 

Les exportations canadiennes à destination 
de Syrie, qui ne représentaient que 3 millions 
de dollars en 1982, sont grimpées à 79 mil-
lions en 1983 et à 102 millions en 1984. pour 
retomber à 42 millions l'an dernier. Toutefois, 
nos délégués commerciaux sont d'avis que 
l'année en cours se terminera par une nouvelle 
augmentation. 

Pour plus de détails sur des foires similaires 
au Moyen-Orient, communiquer avec la Di-
rection de l'expansion du commerce au 
Moyen-Orient (GMT), ministère des Affaires 
extérieures, au (613) 993-7040; ou encore com-
poser le numéro du centre Info-Export. 

recherche au Japon pour être en mesure 
d'évaluer la demande, de connaître les réseaux 
de distribution et de jauger la concurrence. 

On peut se procurer un exemplaire de ce 
guide au siège canadien du JETRO. 

Colloque sur l'Amérique latine 
Les possibilités de commerce et d'investis-

sement en Amérique latine seront les thèmes 
d'un colloque d'une journée, qui aura lieu le 
3 décembre au Harbour Castle Hilton Hotel 
de Toronto. A cette occasion, des spécialistes 
traiteront des stratégies d'affaires 
dans cette région, des débouchés sectoriels 
et d'investissement et du financement des 
exportations et ce, à l'intention des expor-
tateurs, des investisseurs, des maisons de 
commerce, des sociétés de conseil, des 
responsables commerciaux du gouverne-
ment et des associations de commerce. Les 
frais d'inscription à ce colloque, parrainé par 
la Chambre de commerce du Canada et le 
ministère des Affaires extérieures, s'élèvent à 
95$. Pour de plus amples renseignements, 
communiquer avec MM. Paul Ouinney 
ou Peter Egyed de la Chambre de commerce, 
au (613) 238-4000. 

Nouveaux guides disponibles sur le Japon 
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Le Texas à cultiver 
Amarillo — Vous songez à cultiver le 
marché du Sud américain? 

Vous devriez alors mettre le cap sur 
Amarillo, au Texas, qui accueillera du  
18 au 20 novembre le Amarillo Farm and 
Ranch Show. 

On y attend quelque 10 000 visiteurs du 
Texas et des États avoisinants. 

Bien que toutes les places soient déjà 
retenues, le consulat général du Canada à 
Dallas tiendra au salon un kiosque d'infor-
mation où les fabricants canadiens 
d'équipement agricole et connexe pour-
ront présenter leurs brochures et de petits 
échantillons. 

Les sociétés qui désirent distribuer 
leurs brochures sont priées de les expédier 
aux soins de M. Richard Stephenson, Con-
sul et délégué commercial, consulat géné-
ral du Canada, 750 N. St. Paul, Suite 1700, 
Dallas, Texas 75201. Tél.: (214) 922-9806. 

Foires commerciales 

Venez communiquer vos données à Las Vegas 

Une carte de circuit imprimé pour vous y 'retrouver'en communications de données, à Las Vegas. 

Las Vegas — Si vous êtes prêt à parier sur 
l'excellence de vos produits de communica-
tion, Las Vegas vous attend le printemps 
prochain. 

C'est là que le Canada participera pour la 
première fois à part entière à l'un des plus 
grands salons internationaux des communi-
cations de données aux États-Unis. 

INTERFACE 87, un salon parrainé par The 
Interface Group et conjointement par Business 
Week et Data Communications, accueillera 
du 30 mars au 2 avril plus de 16 000 visiteurs 
des États-Unis et de l'étranger. 

De bonnes ven 
Chicago— Si vous avez toujours rêvé de vous 
bâtir une place sur le marché américain, vous 
auriez intérêt à participer au National Home 
Center Show, qui aura lieu l'hiver prochain au 
McCormick Place de Chicago. 

Ce salon, réputé le plus important pour les 
produits destinés aux bricoleurs, devrait attirer 
plus de 30 000 visiteurs du 8 au 11 mars 
prochain, notamment des représentants de 
quincailleries, de marchands de matériaux de 
construction et autres détaillants dans les 
secteurs de la rénovation, réparation et dé-
coration des maisons. 

Le Canada participera à part entière pour la 
deuxième fois à cet événement, qui a attiré 
cette année 1 300 exposants, dont 20 sociétés 
canadiennes exposant directement et 20 autres 
fabricants représentés. 

Les produits destinés aux bricoleurs étant 
de plus en plus populairçs, les participants 
canadiens à l'édition de cette année s'at-
tendent à recevoir des commandes de plus de 
8 millions de dollars d'ici le prochain salon. 

En plus de ces -perspectives de ventes 
encourageantes, les exposants canadiens 

cette 150  édition de l'exposition et confé-
rence annuelles des réseaux de communi-
cation et d'information, les produits exposés 
comprendront l'équipement et les services de 
communication, les réseaux locaux d'ordina-
teurs, les périphériques, le matériel d'essai et 
de diagnostic, l'équipement et les systèmes 
de bureautique, les services de communi-
cation par satellites, les satellites et les 
stations terrestres et les produits de sécurité. 

L'édition de cette année, qui avait lieu à 
Atlanta (Georgie), a attiré près de 14 000 parti-
cipants de 40 pays, les visiteurs étrangers 
provenant dans une proportion de 40%  du 
Canada et autant d'Europe. 

Une trentaine de sociétés canadiennes 
participaient à l'événement, en solo ou avec 
l'appui de leur gouvernement provincial. 

Selon nos délégués commerciaux, seule-
ment pour les 10 sociétés canadiennes qui 

• 

tes a bricoler  
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ont reçu plus de 600 demandes de rensei-
gnements sérieuses et ont nommé sur place 
24 agents et distributeurs, avec 43 autres 
nominations à venir. 

Les produits en montre au kiosque canadien 
comprenaient des clôtures n'exigeant aucun 
entretien, des outils de qualité supérieure, de 
l'équipement d'entreposage, de l'ébénisterie 
de haute qualité, des bains de luxe, des 
saunas à monter soi-même, des outils de 
jardinage tous genres, des BBQ au propane 
de qualité supérieure, des recouvrements 
muraux en chêne, des éléments de bois pour 
assembler des escaliers, et des manteaux de 
cheminée. 

exposaient autour de notre kiosque national, 
on prévoit des ventes de plus de 10 millions de 
dollars au cours de l'année. 

Les visiteurs comprenaient des présidents 
et directeurs de compagnies, des responsables 
des communications (systèmes à entrées 
multiples et télécommunications informa-
tiques, planification de réseaux, exploitation, 
mise au point de produits), des analystes, 
spécialistes, ingénieurs et planificateurs de 
systèmes de communication, et des respon-
sables et conseillers en ventes et commer-
cialisation. 

Pour de plus amples renseignements sur le 
salon ou la façon d'y participer, communiquer 
avec M. Keith Munro, Direction de l'expansion 
du commerce et de l'investissement aux 
États-Unis (UTE), ministère des Affaires exté-
rieures, au (613) 993-6576; ou composer le 
numéro du centre Info-Expo rt . 

aux États-Unis 
Un point saillant du salon de l'an prochain 

sera le concours des prix à l'innovation, un 
événement annuel honorant les présentations 
et les produits nouveaux exceptionnels des 
fabricants du secteur. 

Les candidatures aux prix à l'innovation, 
qui doivent être présentées avant le 31 octobre, 
visent trois catégories, soit les produits nou-
veaux ou améliorés, les nouveaux présentoirs 
ou accessoires de commercialisation en 
magasin ou encore, une combinaison de ces 
deux catégories. 

Les fabricants canadiens qui désirent publier 
un message publicitaire dans le Home Center 
Magazine ou obtenir une formule de candi-
dature aux prix à l'innovation peuvent télé-
phoner au bureaux du magazine en Illinois, 
en composant le (312) 634-2600. 

Pour plus de détails sur le salon ou la 
façon d'y participer, communiquer avec 
M. F.J. Laberge, Direction de l'expansion du 
commerce et de l'investissement aux États-
Unis (UTE), ministère des Affaires exté-
rieures, au (613) 991-9474; ou M. L.V. Sweet, 
MEIR, au (613) 954-3250; ou encore com-
poser le numéro du centre I nfo-Export. * 



Nos meilleurs exportateurs 

Fière de leurs exploits, le ministre du Commerce extérieur, Mme Pat Carne y, décerne les 
Prix d'excellence à l'exportation canadienne (photo de g.) à MM. John Pitts, p.d.g., et Denis 
Connor, 1er vice-président, développement, de la MacDonald Dettwiler and Associates 
Ltd., de Richmond (C.-B.), et (photo de dr.) à MM. Paul-Émile St-Pierre, président, et 
Jacques Cloutier, directeur, finances, de la Coopérative Fédérée du Québec, de Montréal. 
A l'extrême droite, le maître de cérémonie, M. Henri Bergeron. 

PIF 

EN BREF 
Visas requis pour la France  

Les touristes et gens d'affaires cana-  
diens qui ont l'intention d'aller en France 
devront maintenant présenter un visa 
d'entrée valide et ce, pour au moins six i 
mois. Les visas, que l'on obtient  habitu-
ellement le lendemain de la présentation ! 
d'une demande, coûtent 12,60$ pour 
trois mois et 21$ pour de plus longues l I 
périodes. Ces visas sont émis par les e 4  
bureaux de l'ambassade de France à 
Vanier (Ottawa), tél.: (613) 744-7802; ou 
par les consulats de France à Moncton, 
tél.: (506) 857-4191; à Québec, tél.: (418) 
688-0430; à Montréal, tél.: (514) 878-4381; 
à Toronto, tél.: (416) 977-3131; à 
Edmonton, tél.: (403) 428-0232; et à 
Vancouver, tél.: (604) 681-5875. 

La Chine exige des visas 
Notre ambassade à Beijing signale 

que tous les visiteurs en République 1 
populaire de Chine doivent posséder un 
visa avant leur arrivée, sous peine de se 
faire refuser l'entrée au pays. Ce n'est 
que dans certaines situations, restant à ; 1 
préciser, qu'il sera possible de présenter 
une demande de visa à des points 
d'entrée désignés. À cause de ces modifi-
cations aux règlements régissant l'émis-
sion des visas, il est conseillé aux 
personnes qui préparent un voyage d'af-
faires en Chine d'obtenir les documents 
nécessaires avant leur départ du Canada. 
Les visas peuvent être émis par: l'am-
bassade de la République populaire de 1 
Chine, à Ottawa, tél.: (613) 234-2706; ou 
par les consulats généraux de Chine, à 
Toronto, tél.: (416) 964-7575, et à Van-
couver, tél. : (604) 736-3910. 
Ça gaze au Cameroun 

Un consortium montréalais orches-
trera la mise en oeuvre d'un projet de gaz 
de pétrole liquéfié, évalué à 40 millions 
de dollars, dans la République du Came-
roun, en vertu d'un protocole d'accord 
conclu il y a quelques mois par les deux 
parties. Le consortium Liquigaz (GPL 

i I nc.) supervisera l'élaboration d'un 
avant-projet détaillé du réseau de distri-
bution, un projet pilotecomportant  l'im-
plantation de deux centres de distribution î 1  
et la réalisation du réseau final. Le con-
sortium canadien regroupe Bergeron„ ' 
Rivard & Associés, Desourdy  Construc-
tion  Ltée, ICG Gaz Liquidifié, Paquette, ' 
Dutil et Associés, Remtec Ltée, Safimar 

I Inc. et la Société de développement , 
industriel du Québec. 

Pratt & Whitney alimente Boeing i 
La Pratt & Whitney Canada vient de 

décrocher un contrat de 20 millions de 
dollars, qui pourrait mener à des ventes 
de l'ordre de 100 millions dans les - 
années 1990. La société montréalaise 
fournira des blocs d'alimentation auxili-
aires destinés à une nouvelle génération 
de gros porteurs Boeing 747, la série 400, 
qui entrera en service en 1988. Pratt & 
Whitney sera responsable de la concep-
tion, la mise au point, la production et du 
service après..-vente de l'unité. 

Nouvelles commerciales 

(Suite de la première page.) 

des ventes et l'aptitude de l'entreprise à 
conserver ses marchés extérieurs malgré 
l'intensité de la concurrence internationale. 

Selon Mme Carney, ces sociétés « prouvent 
que les produits et les services canadiens 
comptent parmi les meilleurs au monde». 
Voici la liste des récipiendaires: 

Canada Packers Inc., Toronto (Ont.) — 
Maison de commerce internationale spécia-
lisée dans l'agro-alimentaire. 

Canadian Foremost Ltd., Calgary (Alb.) — 
Conception, fabrication et mise en marché de 
véhicules tout terrain à grande mobilité et 
de systèmes de pompage hydraulique très 
perfectionnés. 

Cansulex Ltd., Vancouver (C.-B.) — Expor-
tateur canadien de soufre destiné à l'industrie 
mondiale des engrais. 

Capsule Technology International Ltd., 
Windsor (Ont.) — Conception, fabrication et 
mise en marché de l'équipement, de la tech-
nologie et du produit fini, soit des capsules de 
gélatine durcie à usage pharmaceutique. 

Cognos Inc., Ottawa (Ont.) — Concepteur 
et vendeur de langages évolués pour mini-
ordinateurs de la 4e génération et de divers 
produits de logiciel de pointe adaptés à 
l'usage des entreprises. 

La Compagnie Chimique Shell Canada, 
Don Mills (Ont.) — Distribution et mise en 
marché d'une vaste gamme de produits pétro-
chimiques: styrène, polypropylène, benzène, 
toluène, xylène, solvants d'hydrocarbures et 
hexane. 

Coopérative Fédérée du Québec, Montréal, 
(Qué.) — Coopérative agricole spécialisée 
dans le commerce de la viande, de la volaille, 
des produits laitiers, des aliments pour ani-
maux, des engrais, de l'horticulture ainsi que 
dans le matériel agricole et les produits 
pétroliers. 

Ilco Unlcan Inc., Montréal (Qué.) — Fabri-
cation. de quincaillerie d'ameublement et de 
sécurité, d'articles de serrurerie, de clés 
brutes, de machines à reproduire les clés et 
de serrures à poussoir. 

MacDonald Dettwiler and Associates Ltd., 

Richmond (C.-B.) — Fournisseur de systèmes 
et de produits de traitement numérique 
d'images, utilisés pour la télédétection, la 
fabrication de plaques de circuits imprimés et 
les arts graphiques. 

La Monnaie Royale Canadienne, Ottawa 
(Ont.) — Manufacturier spécialisé dans la 
production de pièces de monnaie en circula-
tion ou de collection et de produits en lingots 
pour le Canada et le marché international. 

Peter Bawden Drilling Ltd., Calgary (Alb.) 
— Offre des services de gestion de projets, de 
contrats de forage, de formation et d'as-
sistance technique à l'ensemble des indus-
tries spécialisées dans les hydrocarbures, la 
géothermie et l'exploration des nappes 
phréatiques. 

SR Telecom Inc., Saint-Laurent (Qué.) — 
Conception, mise au point, fabrication et 
mise en marché de systèmes de télécommu-
nication. 

Voici les récipiendaires du Certificat de 
mention honorable 1986: 
Canac International Inc., Montréal (Qué.); 
Chemetics International Co., Vancouver 
(C.-B.); Compagnie Marconi Canada, Mon-
tréal (Qué.); Connaught Laboratories Ltd., 
Willowdale (Ont.); Deloro Stellite Inc., Belle-
ville (Ont.); Dyer Equipment Inc., Calgary 
(Alb.); Electromed International Ltée, Saint-
Eustache (Qué.); Export Packers Company 
Ltd., Bramalea (Ont.); Fathom Oceanology 
Ltd., Mississauga (Ont.); Federal Pioneer 
Ltd., Toronto (Ont.); Flexi-Coil Ltd., Saska-
toon (Sask.); Fraises à métaux de Montréal 
Inc., Chomedey, Laval (Qué.); Halcyon Water-
bed Inc., Downsview (Ont.); H.A. Simons 
Ltd., Vancouver (C.-B.); Innovac Technology 
Inc., Coquitlam (C.-B.); Klôckner Stadler 
Hurter Ltée, Montréal (Qué.); Leitch Video 
International Inc., Don Mills (Ont.); Menasco 
Aerospace Ltd., Oakvil le (Ont.); Pitman 
Manufacturing Co. I nc., Markham (Ont.); Pro-
duits Forestiers NBIP Inc., Dalhousie (N.-B.); 
Schulte Industries Ltd., Englefeld (Sask.); 
Solarsystems Industries Ltd., Richmond 
(C.-B.); Tecsult International Ltée., Montréal 
(Qué.); et Tri-Steel Inc., Montréal (Qué.). IV 



Abonnement 
CanadExport est distribué gratuitement au 

Canada aux fabricants et aux milieux des 
affaires. Pour vous abonner au bulletin, veuillez 
remplir le bon de commande ci-dessous ou 
simplement appeler (sans frais) le centre lnfo-
Export au 1-800-267-8488. Pour tout changement 
d'adresse ou autre (cela prend huit semaines), 
prière de mentionner le numéro indiqué sur 
l'étiquette de votre enveloppe. 

Nom 

Société ou organisme 

Rue 	  

Ville, province (territoire) 

Code postal 	  

0 Français 	0 Anglais 
Renvoyer dûment rempli a: CanadExport (13TC). 
ministère des Affaires extérieures, édifice Lester. 
8. Pearson,125 SUS»; Ottawa (Ontario) K1A 0G2. 
(Also available in English 
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Ça se vend tels de petits pains chauds EN BREF 
L'engrenage des millions 

La Spar Aerospace Ltd. vient de dé-
crocher un contrat de 20 millions de 
dollars US, étalé sur trois ans, qui 
pourrait dépasser les 40 millions si 
toutes les options prévues sont exercées. 
En vertu de ce contrat, la société toron-
toise fabriquera des boîtes d'engrenages 
pour accessoires réacteur à l'intention 
de la General Electric Co., de Fairfield 
(Connecticut). 

Les ordures rapportent gros 
La société montréalaise Volcano Inc. 

vient de décrocher un contrat de 700000$  
US pour la réfection d'une usine d'inciné-
ration des ordures dans le comté de 
Dade, en Floride. Les travaux seront 
effectués par la filiale américaine de la 
Volcano, l'International Boiler Works 
Co. 

(Suite de la première page.) 

millions de dollars. 
En vertu de ce contrat, la Capsule Tech-

nology International Ltd. fournira à la Labora-
torios Vargus S.A. l'équipement et la techno-
logie nécessaires à la fabrication de capsules 
de gélatine rigide ou souple destinées à 
l'industrie pharmaceutique en pleine crois-
sance du Venezuela. 

Les 25 membres de la mission canadienne 
ont également pris connaissance de débou-
chés à l'exportation au Venezuela dans nom-
bre de domaines, notamment le transport du 
gaz naturel, la production hydro-électrique, 
l'extraction de la bauxite, du charbon et de 
l'or, la foresterie, le transport et les 
communications. 

Les 23 membres de la mission canadienne 
en Argentine ont également pu trouver des 
possibilités d'exportation. 

Comme au Venezuela, les domaines les 
plus prometteurs étaient la distribution du 
gaz naturel, la production et la transmission 
hydro-électriques, le transport ferroviaire, 
l'entreposage et la manutention du grain, la 
foresterie et les télécommunications. 

En Uruguay, où M. Clark a participé aux 
négociations commerciales multilatérales de 
Punta del Este, une délégation canadienne de 
10 membres a rencontré des représentants 
du gouvernement et du secteur privé de 
l'Uruguay. 

Cette délégation a pu définir des possibi-
lités très intéressantes de coopération com-
merciale et industrielle, en particulier dans 
l'agro-alimentaire, la mise en valeur des 
pêcheries, le transport et le tourisme. 

Pour plus de détails sur les débouchés 
commerciaux en Amérique du Sud, en parti- 

(Suite de la première page.) 

2 000 pains pita à l'heure. 
Ces ventes impressionnantes au Moyen-

Orient n'ont cependant pas porté la société 
ontarienne à négliger le marché nord-
américain. Récemment, elle a en effet vendu 
une ligne de production de 200 pieds de long 
à la Sarah Lee de Caroline du Nord, qui 
pourra maintenant cuire 36 000 savoureux 
bagels à l'heure. 

La F.M.E. vit de l'exportation. Cette année, 
la société réalisera 95 %de ses ventes de 9 mil-
lions de dollars à l'étranger, soit 75 % sur le 
marché américain et 20 % au Moyen-Orient. 

Selon le vice-président à la commercialisa-
tion de la F.M.E., M. Graham Hinton, la persé-
vérance est le facteur primordial pour expor-
ter vers les pays moins développés. Comme il 
le précise, le Moyen-Orient est un marché 
difficile, mais son entreprise a beaucoup 
appris et attribue une grande part de son 

culier avec le Venezuela, l'Argentine et l'Uru-
guay, communiquer avec M. Pat Saroli, Direc-
tion de l'expansion du commerce en Amérique 
du Sud (LST), ministère des Affaires exté-
rieures, au (613) 995-8804; ou composer le 
numéro du centre Info-Export. 

Accès au Japon 
(Suite de la première page.) 
services, en anglais comme en japonais. 

Ces services comprennent la recherche en 
vue de la publicité et de la commercialisation, 
l'aide dans le choix d'un agent japonais et la 
définition des réseaux de distribution con-
venant le mieux au produit. 

La F.M.C.J. peut également effectuer le 
suivi auprès de l'utilisateur final, notamment 
le service après-vente. 

Évidemment, les délégués commerciaux 
de l'ambassade du Canada à Tokyo offrent 
des services similaires, mais l'expérience 
pratique de la F.M.C.J. lui permet d'adapter 
plus facilement ses services aux besoins parti-
culiers d'un client. 

Selon l'Association, le recours aux services 
de la F.M.C.J. peut vous donner un atout de 
plus sur le marché japonais des plus concur-
rentiels. 

On peut obtenir de plus amples renseigne-
ments en communiquant avec le président de 
l'Association canadienne d'exportation, 
M. Frank Petrie, 99, rue Bank, bureau 250, 
Ottawa K1P 6B9. Tél.: (613) 238-8888. 

On peut également communiquer direc-
tement avec le directeur, M. Maurice W. 
Anderson, Fédération des manufacturiers 
canadiens au Japon, 3-50 Minami, Azabu, 
5-Chome Minatoka, Tokyo 106. Tél.: 
03-473-2265. Télex: (72) 02322632.  

succès à sa ténacité et à son aptitude à 
adapter ses concepts aux exigences et aux 
conditions locales. 

M. Hinton souligne que la F.M.E. a pu 
progresser plus facilement sur la scène inter-
nationale grâce au Programme de développe-
ment des marchés d'exportation (P.D.M.E.) 
du ministère des Affaires extérieures et en 
participant à des foires commerciales. 

D'ailleurs, c'est en 1977, à la foire commer-
ciale de Téhéran, que notre ambassadeur, 
M. Ken Taylor, avait convaincu la L&M Manu-
facturing Co. Ltd. de l'importance des débou-
chés sur le marché du pita. La société de 
Downsview (Ont.) créait la F.M.E. pour s'at-
taquer aux marchés d'exportation, avec le 
succès que l'on connaît. 

Le Canada s'est maintenant acquis grâce à 
cette entreprise une réputation internationale 
enviable de fournisseur d'équipement et de 
services de boulangerie automatique. 

De plus, avec le P.D.M.E., l'aide du gouver-
nement fédéral et une participation à des 
foires commerciales partout au monde, 
l'équipement de la F.M.E. devrait continuer de 
se vendre comme des petits pains chauds, 
cette fois en Asie. 

Des représentants de la société ont visité la 
Chine en juin dernier. 

Selon M. Hinton, cette mission avait pour 
but d'amener en Chine un groupe intégré de 
sociétés canadiennes, en mesure de vendre 
tout ce qu'il faut en boulangerie, depuis du 
blé canadien de qualité supérieure jusqu'aux 
fours. 

Son ambition? Une boulangerie dans 
chaque rue de Chine! 

ISSN 0823-3349 
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Aux pays des gros débouchés 
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trade negotiations) trip was a first for Clark 
to South America, the region is not new 
territory for a number of Canadian entre-
preneurs. 

In fact, last year, Canadian exports, 
particularly of equipment and services, to 
South America totalled some $1.4 billion. 
This trip showed there were even more 

Export Awards 

oppo rtunities. 
And one opportunity was finalized on 

this visit when a Windsor, Ont. company 
signed a multi-million-dollar joint venture 
agreement with a Caracas firm. 

Under the agreement, Capsule Tech-
nology International Ltd. will supply equip- 

Turn to page 6 —  Trade 

INSIDE: 
• Attending this 

upcbming 
show is sure te 
get you on the 
U.S. data com-
munications circuit _ „ 	 4 

• Check out Marketplace for sales 
leads around the world 	 2 

• JETRO offers good hints pn how 
to tap the Japanese market ,..,.:. 3 

• The wield's largest do-it-yourself 
show Is coming to Chicago 	 4 

9 

4 

EA, 
eJ  

V. A( tf4  
DOS  

+ External Affairs Affaires extérieures 
Canada Canada . 4, NO. 16 OCTOBER 20, 1986 

Mission to South America finds markets 
The likelihood of increasing Canadian 

business ties with countries in South 
America was given a major boost when 
External Affairs Minister Joe Clark last 
month led a delegation of Canadian busi-
nessmen to Venezuela, Argentina and 
Uruguay. 

While the business (and multilateral 

Trade route leads 
to Japan's riches Tip of hat to top traders 

Just as there are many ways to get to 
work, so too are there several roads to take 
to break into the Japanese market, one 
whose appreciated yen has greatly in-
creased that country's purchasing power. 

One route suggested by trade associa-
tions and trade officials alike is to try using 
the services of the Federation of Canadian 
Manufacturers in Japan (FCMJ). 

The organization operates primarily on 
behalf of its members but, say officials, its 
services are available on a per diem or 
hourly basis to other users. 

A private sector, non-profit organization, 
the FCMJ, says the Canadian Expo rt  
Association, is "well positioned to assist 
Canadian companies in their sales efforts." 

Manned by Canadians with years of 
experience in Japanese business circles, 
the FCMJ office in Tokyo can provide a 
wide range of services in both Japanese 
and English. 

Services include marketing and adver-
tising research, assistance in the screening 
of Japanese agents and in the location of 

Turn to page 6 — Route 

It couldn't be done, they said? 
Not so, replied Food Machinery Engi-

neering, accomplishing the bakery equip-
ment equivalent of selling coals to New-
castle. 

The Concord, Ont.-based F.M.E. makes 
semi-automatic and automatic baking 

A whale of a tale 
Canada exported $1.9 billion worth of 

fishery products last year, retaining Its 
"Number-One" position, in terms of value, as 
the world's leading exporter of fish for the 
eighth consecutive year. In total, 556,154 
tonnes of Ca nadlin fish were sent abroad, an 
increase of 9 per cent over the previous year. 

Twelve Canadian companies — export ing 
goods and services ranging from food and 
gelatin capsules to telecommunications 
systems and geothermal drilling technology 

— have been se-
lected this year's 
top Canadian ex-
porters. 

The firms were 
named recipients 
of Canada Export 
Awards — the 
country's highest 
export distinction 
— by Minister for 

International Trade Pa Carney during 
ceremonies last week at the Canadian 
Export Association's annual meeting in 
Vancouver. 

As well, and for the first time in the 
Awards' four-year history, 25 Canadian 
firms received Honourable Mentions. 
• The Awards winners were chosen — 

from more than 200 entries — by a 
selection committee for their demonstrated 
excellence in exporting. 

equipment, as either permanent or mobile 
facilities. 

Last year, the company sold eight auto-' 
matic mobile pita bread bakeries to the 
Egyptian Army for more than $6 million — 
bringing to over 52 the number of Middle 
Eastern bakeries which use F.M.E. equip-
ment and technology. 

With each unit turning out 2,000 pieces 
of pita bread an hour, that translates into a 
lot of "dough" for F.M.E. 

But 'rising' sales in the Middle East is no 
reason for neglecting the potentially huge 
American market. 

So F.M.E. recently sold a 200-foot bagel 
Tum to page 6 —  Making 

Trade Minister Carney, speaking to more 
than 300 members of the Canadian business 
community in Vancouver, said these "com-
panies are world-class competitors. They 
are tough, aggressive and determined." 

The Canada Export Awards presentation 
is the highlight of Canada Export Trade 
Month, a national program designed to 
stimulate export trade. 

Winners are chosen for the Awards on 
the basis of a number of export-related 
criteria. 

Included in the areas of export achieve-
ment are significant increases in export 
sales, success in penetrating new export 
markets, and success in introducing new 
products to world markets. 

The Awards committee also considers 
such factors as assistance given to other 
firms in developing export markets, the 
levels of Canadian content in the export 
item, the ratio of export sales to total sales, 
and the ability of the company to hold 
world markets in the face of stiff inter-
national competition. 

The Award-winning companies that, in • 

Turn to page 5 — Top 

Canadian dough rises in Middle East 
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Good sales prospects from around the world 
Brazil — Several Brazilian companies are 
seeking joint venture and investment part-
ners, according to bulletins from the Em-
bassy of Brazil. Investments are available in 
the following areas: analytical sensors and 
instrumentation for laboratory and industrial 
purposes; textiles; shrimp farming; water 
treatment and domestic and industrial sew-
age; lathe and drill technology; tuna fishing 
and the canning of crustaceans and mol-
luscs. Further details are available from 
Guilherme Arroio, Counsellor, Embassy of 
Brazil, 255 Albert St., Suite 900, Ottawa K1P 
6A9. Tel: (613) 237-1090. 

Greece — The Hellenic Public Power Corp. 
has announced a tender, closing date Nov. 
3, for the following: 16 pole-mounted, three-
phase 20KV, 400A automatic circuit rectos-
ers. They must have a closing coil of 20KV, 
according to "DED 72" fitted with auxiliary 
contacts. Six units are also required, having 
closing coil of 15KV. If a control cable is 
provided for the connection of the recloser 
with its control device, it must be 21 feet 
long. Post can messenger, at cost of $55- 
$60, complete set of documents to interested 
Canadian companies. Contact the Canadian 
Embassy, Athens. Telex: (Destination code 
601) 215584. Answerback: (215584 DOM 
GR). 

Greece — Also announced by the Hellenic 
Public Power Corp., and with a closing date 
of Nov. 4, is a tender for: 80,000 pieces of 
suspension-type insulation (71/2 inches, type 
A); 50,000 pieces (10 inches, type B); 12,000 
pieces (43 cm leakage distance, type B); 
and 15,000 pieces of guy strain porcelain 
insulators. Athens post can forward docu-
ments, at cost of $55-$60, to interested 
Canadian companies. 

Greece — The Public Power Corporation 
here has issued a tender for the supply of a 
variety of laboratory equipment for use in a 
lignite gasification pilot plant. Companies 
are invited to submit offers for one of each 
of the following: scanning electron micro-
scopes; automatic bomb calorimeters; non-
dispersitive in-reared spectophotometers; 
coal grindability machines; and a flotation 
machine to separate ash from pulverized 
lignite samples. No closing date. Post, upon 
authorization, can send, at cost of $55-$60, 
complete specifications to interested Cana-
dian companies. Contact Canadian Embassy, 
Athens. Telex: (Destination code 601) 
215584. Answerback: (215584 DOM GR). 

Kenya — The Ministry of Transport and 
Communication has issued a tender for the 
supply of 18 triangular aerial masts for its 
meteorological department and one receiv-
ing antenna for HF communication. Docu-
ments, at cost of 100 Kenyan shillings, can 
be forwarded by the post in Nairobi to 
interested Canadian companies. They must 
be submitted, before Nov.4, to The Director, 

Kenya Meteorological Dept., P.O. Box 30259, 
Nairobi. Details available from post in Nai-
robi. Telex: (Destination code 987) 22198. 
Answerback: (22198 DOMCAN). 

Turkey — A tender for the supply of 400 
tactical vehicles has been announced by 
Turkey's Gendarmery Forces Command. 
Specifications call for a minimum 70 horse-
power (DIN) diesel engine, 4 x 4 drive and 
0.5 ton. The vehicles may be canvas-
covered, station wagon or van-type. Closing 
date for receipt of bids is Nov. 14. Post can 
forward documents to interested Canadian 
companies, billing later through External 
Affairs. Contact the Canadian Embassy, 
Ankara. Telex: (Destination code 607) 42369. 
Answerback: (42369 DCAN TR). 

Turkey — A tender, financed by the Inter- 
national Bank for Reconstruction and Devel- 

Marketplace 
opment, has been announced by Turkey's 
State Hydraulic Works for the supply of 30 
units of self-propelled rough terrain hy-
draulic cranes. They must have telescopic 
booms with a minimum capacity of 16 
metric tons. Bid documents cost $200 and 
closing date for receipt of bids is Nov. 5. 
Post can forward documents to interested 
Canadian companies for later billing through 
External Affairs. Contact the Canadian 
Embassy, Ankara. 

Turkey — Items ranging from walkie-talkies 
to luggage tractors are being sought in 
Nov. 5 closing date tenders issued by Ucak 
Servisi A.S., a Turkish aircraft servicing 
company. One tender calls for 3 diesel-
powered vehicles for transporting up to 7 
tons pallet and 3.5 tons container cargo. 
Required in the second tender are: 3 self-
propelled or truck-mounted mobile gener-
ators for electricity supply to aircraft on the 
ground; 4 high-loader elevating platforms 
for pallet and container cargo; 2 de-icers; 4 
aircraft towing tractors; 2 cabin heaters; 4 
marshalling lamps for signalling pilots of 
parking aircraft; 3 truck-mounted mobile 
passenger stairs; 6 aircraft towers; 1 catering 
loader; and 5 telescopic jacks (60 tons 
lifting capacity) for aircraft front support 
inspection and tire changing. The third 
tender is for 6 luggage tractors (75 HP 
diesel, with 6,000-pound pull capacity). In 
the fourth tender, requirements are: 70 
walkie-talkies; 16 VHF base sets; 6 trans-
ceivers; radio accessories; and 10 single 
crystal channel 118-136 MHZ receivers. 
Post can forward documents and detailed 
specifications to interested Canadian com-
panies, billing later through External Affairs. 
Telex the Canadian Embassy, Ankara. 

Turkey — The Turkish Coal Board has 
announced two tenders, each with a closing 
date of Oct. 27 and each with a bid bond 
requirement of three per cent. One tender 
calls for 1,888 pieces of tires varying in size 
from 12.5 x 20 to 29.5 x 29; 83 pieces of tubes 
varying in size from 1800 x 25 to 29.5 x 29; 
and three pieces of tube flaps varying in size 
from 23.5 x 25 to 29.5 x 25. The other tender 
is for 30 mm thick polyethelene plastic 
plates for conveyor belts. Specifications are 
9,200 at 790 x 470 mm and 480 at 600 x 460 
mm. Post can forward documents, at cost of 
$25 each, to interested Canadian firms, 
billing later through External Affairs. Contact 
the Canadian Embassy, Ankara. Telex: (Des-
tination code 607) 42369. Answerback: (42369 
DCAN TR). 

Turkey — A tender for the supply of 2,000 
monoblock rolling stock wheel bodies, mea-
suring 920 mm in diameter, has been 
announced by the Turkish Railway Authority. 
The blocks must be machined and static-
balanced and be of quality unalloyed steel 
according to specifications UIC 510-2 and 
UIC 812-3 and ISO 1005/6. Closing date for 
receipt of bids is Nov. 17. Post can forward 
documents, at cost of $80, to interested 
Canadian companies, billing later through 
External Affairs. Contact the Canadian 
Embassy, Ankara. Telex: (Destination code 
607) 42369. Answerback: (42369 DCAN TR). 

Turkey — Two automatic call registry 
systems are being sought in a tender 
announced by the Turkish Post and Tele-
phone Authority. The systems will be used 
in two crossbar electro-mechanical ex-
changes, one having 27,000 subscribers; 
the other 15,000 subscribers. The systems 
must be capable of automatic registering 
and detailed reporting of tolls for automatic 
dial trunk and international calls. Post can 
forward documents, at cost of $75, to 
interested Canadian companies, billing later 
through External Affairs. Bid closing date is 
Nov. 18. Contact the Canadian Embassy, 
Ankara. Telex: (Destination code 607) 42369. 
Answerback: (42369 DCAN TR). 

Turkey — European and Japanese competi-
tion appears intense in bidding on a tender 
announced by the Turkish Radio and TV 
Corp. (TRT). The tender is for the supply of 
106 units of UHF and VHF TV dual transposer 
stations with automatic changeover, trans-
mission and receiving antenna systems, 
power splitters and feeders. The TRT 
requires 44 units with 1 KW power rating 
and 62 units with 100W power rating. Bid 
bond required is $360,000, with documents 
costing $650. Closing date for receipt of 
bids is Nov. 20. Post can forward documents 
to interested Canadian firms, billing later 
through External Affairs. Contact the Cana-
dian Embassy, Ankara. Telex: (Destination 
code 607) 42369. Answerback: (42369 DCAN 
TR). 
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Marketplace 
Turkey — A tender, with a bid closing date 
of Nov. 24, has been announced by the 
Turkish Railway Administration for the sup-
ply of seven container cranes. Specifications 
require that they be self-propelled, 
pneumatic-tired cranes for handling 20 to 
40-foot containers: that they have automatic 
telescopic spreader and telescopic boom: 
and a minimum 35-ton lift under the spreader. 
Bid documents, at cost of $140 (U.S.). can 
be forwarded to interested Canadian com-
panies for later billing through External 
Affairs. Contact the Canadian Embassy. 
Ankara. Telex: (Destination code 607) 42369. 
Answerback: (42369 DCAN TR). 

Turkey — A tender for the supply of seven 
vacuum street sweepers has been announced 
by the Turkish Airport Administration 
Authority. Closing date unannounced for 
receipt of bids. Post will courier documents 
to interested Canadian companies, billing 
later through External Affairs. Contact the 
Canadian Embassy. Ankara. Telex: (Desti-
nation code 607) 42369. Answerback: (42369 
DCAN TA). 

Turkey — This country's largest mining and 
processing operation, Etibank, is planning 
to call a tender for the supply of 1.500 tons 
of sodium cyanide. Canadian exporters 
interested in keeping abreast of develop-
ments should contact the Canadian Embassy 
in Ankara. Telex: (Destination code 607) 
42369. Answerback: (42369 DCAN TA). 

Turkey — An international tender for a 
project likely to be financed by a $197 
million (U.S.) credit through the International 
Bank for Reconstruction and Development 
(IBRD) is expected to be announced this 
month by Turkey's State Railway Admin-
istration (TCDD). The tender will be for the 
replacement of a 700-km railway signalling 
system and will cover its turnkey manufac-
turing and installation, as well as the training 
of TCDO staff in its operation. The tender 
will also permit joint venturing with local 
companies. Post here will monitor the 
project, providing,  on request, information 
as it develops, to interested Canadian com-
panies. Contact the Canadian Embassy, 
Commercial Division, Ankara.Telex: (Desti-
nation In code 607) 42389. Answerback: 
(42369 DCAN TR). 

Turkey — An International Bank for Recon-
struction and Development-financed tender 
for the supply  01 41 unitS of VHF/FM mobile 
transceiver radios has been announced by 
Turkey's State Hydraulic Works. Closing 
date for  receipt of bids is Nov. 6. Post can 
fonvard documents,  at cost of $50 (U.S.). to 
interested Canadian companies for later 
billing through External Affairs. Contact the 
Canadian Embassy. Ankara. Telex: (Desti-
nation code 607) 42369. Answeteack: (42389 
DCAN  TR):  

Trade Opportunities/Trade Fairs 

Transportation was one of the sectors highlighted at Canada's booth in last month's Damascus 
International Trade Fair. 

Damascus Fair a door opener 
Trade experts also point out that partici-

pation in the fair which saw more than 60 
national pavilions exhibiting — is an essential 
marketing tool for companies wishing to 
increase their presence in the Syrian and 
Middle East markets. 

In addition, exhibiting at the show is an 
excellent way of obtaining Syrian import 
quota allocations — an important sales 
mechanism for Canadian products in that 
country. 

Although Canadian exports to Syria — 
soaring from $3 million in 1982 to $79 million 
in 1983 and $102 million in 1984 — dipped to 
$42 million last year, they are expected, 
according to trade officials, to pick up again 
during the coming year. 

For more information on similar shows in 
the Middle East, contact External Affairs' 
Middle East Trade Development Division 
(GMT), tel: (613) 993-7040; or call Info 
Export. 

JETRO guides to Japanese markets 

	

Insights into Japanese business practices 	and production licensing, the guide suggests 

	

and customs — with the aim of increasing 	that product sales can be increased by using 

	

Canadian sales to that country — are spot- 	such vehicles as marketing companies, ex- 

	

lighted in a 19-minute video documentary 	porting associations, trade fairs and exhibi- 

	

entitled "Urikomi" or "Selling Into." It is 	tions. 

	

available, on loan, from Jim Tiessen, Project 	Copies of Guidebook for Exporting to 

	

Manager. Japan External Trade Organization 	Japan-77 Suggestions are available through 

	

(JETRO), 151 Bloor St. West, Suite 700, 	the above JETRO contact. 

Toronto M5S 117; or call 416-962-5050. 

• Latin America Seminar 

	

Also of use in breaking into this market is 	Canadian trade and investment opportun- 

	

the new JETRO publication Guidebook for 	ities in Latin America and the Caribbean will 

Exporting to Japan-77 Suggestions. 	 be focussed in a one-day seminar slated for 

	

Among other tips, the guide suggests 	Dec. 3 at the Harbour Castle Hilton Hotel in 

	

adopting preliminary research strategies, such 	Toronto. Aimed at exporters, investors, trading 

	

as using the JETRO Action Desk and the 	houses, financial institutions, consultants, 

Business Consultant System. 	 government trade officials and trade associa- 

	

The latter program uses Japanese trading 	tions, the seminar — featuring specialists in 

	

company personnel who are stationed abroad 	relevant fields — will discuss alternative 

	

and who can respond to specific inquiries 	strategies for doing business in the region, 

regarding possible export to Japan. 	 sectoral and investment opportunities, and 

	

On-site research trips to Japan, says the 	trade financing. Cost of The Canadian 

	

guide, are "essential" to familiarize the ex- 	Chamber of Commerce/Department of Ex- 

	

porter with demand, distribution systems and 	ternal Affairs-sponsored seminar is $95. 

possible domestic competition. 	 Details are available from the Chamber's Paul 

	

In addition to information on pricing policies 	Ouinney or Peter Egyed at 613-238-4000. tr 

• 
Canadian products on display ranged from 

telecommunication systems and phone net-
works to home appliances, food and bever-
ages, clothing and heavy equipment. 

Good opportunities have also been identi-
fied in building materials and paints. 

And, according to trade officials, the Cana-
dian displays were well received, most com-
panies having made new sales leads for their 
products in the Syrian market. 

Damascus — Canada's participation in last 
month's 33rd Damascus International Trade 
Fair has already been declared a success. 

In addition to the Canadian information 
booth — highlighting this country's expertise 
in a variety of sectors including energy. 
agriculture, transportation equipment, com-
munications and consumer goods — five 
Canadian companies exhibited their products 
to the more than 250.000 eager visitors at the 
show 



Sow much for sales 
Amarillo—  Want  to do a little 'farming' down 
South? 

Then consider participating in next 
month's Amarillo Farm and Ranch Show to 
be held in this Texas city. 

Some 10,000 visitors from the Texas 
panhandle and neighboring states are ex-
pected to attend the Nov. 18-20 event. 

And although the show is already sold 
out, the Canadian Consulate General in 
Dallas will be setting up a product informa-
tion booth at the show where Canadian 
manufacturers of farm and related equipment 
are invited to display brochures and small 
samples. 

Material should be sent to Richard Stephen-
son, Consul and Trade Commissioner, Cana-
dian Consulate General, 750 N. St. Paul, 
Suite 1700, Dallas, Texas 75201. Tel: (214) 
922-9806. 
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Trade Fairs 

Spotlight U.S.A.  
Interface entrants intend to hit jackpot 
Las Vegas — This could be your chance to 
'interface' with the big winners in Las Vegas 
next spring! 

That's where Canada will mount its first 
full-fledged participation in one of the major 
international data communications shows in 
the U.S. 

Sponsored by the Interface Group and co-
sponsored by Business Week and Data Com-
munications, the March 30-April 2 INTERFACE 
87 (15th Annual Conference and Exposition 
for Communications and Information Net-
works) is expected to attract more than 
16,000 visitors from the U.S. and abroad. 

Products and services to be displayed 

Where do you fit in on this printed circuit board? Find out in Las Vegas. 

	

include communications equipment and ser- 	at the event on their own or with provincial 

	

vices, networking products/LANs, peripherals, 	support. 

	

test equipment and diagnostics, fibre optic 	And according to trade officials, the ten 

	

systems, and software — networking manage- 	Canadian firms alone, exhibiting around the 

	

ment, communications, database and inte- 	Maple Leaf information booth, expect sales to 
grated packages. 	 top the $10-million mark over the year. 

	

Other displays will range from cabling 	Visitors included company presidents, gen- 

	

systems and coaxial cables to computer 	eral managers, communications managers — 

	

systems, transmission and network services; 	MIS/Data telecommunications, network plan- 

	

office automation equipment and systems; 	ning, operations, product development, com- 

	

satellites, ea rth stations and satellite com- 	munications analysts, specialists and planners 

	

munications services; and security products. 	— engineers; sales, marketing managers and 

	

This year's show, held in Atlanta, Georgia, 	consultants. 

	

attracted close to 14,000 participants from 40 	For more information on the show or 

	

countries, with 40 percent of foreign attendees 	details on how to participate, contact Keith 

	

from Canada and an equal number from 	Munro at External Affairs' United States 
Europe. 	 Trade and Investment Division (UTE), tel: 

	

Some 30 Canadian companies participated 	(613) 993-6576; or call Info Expo rt . 	-se 

Do-it-yourselfers in home show spotlight 
Chicago— Always wanted to 'do-it-yourself' 
in the U.S.? 

Then here's your chance to participate in 
the National Home Center Show to be held in 
Chicago's McCormick Place next winter. 

Billed as the world's largest exposition of 
products for the do-it-yourself market, the 
March 8-11 show is expected to attract more 
than 30,000 visitors. 

Show goers will include home center re-
tailers, building supply dealers and other 
retailers of home improvement, repair model-
ling and decorating products. 

This will be Canada's second full-fledged 
participation in the show — this year's event 
attracted 1,300 exhibitors, including 20 Cana-
dian companies, with another 20 manufac-
turers represented from this country. 

Riding a wave of popularity for do-it-
yourself products, the Canadian participants 
at this year's event expected the show would 
produce more than $8 million worth of busi- 

THE NATIONAL 
HOME CENTER 
11111111111111111111111111111111111111111111111SHOW 

ness for them over the following 12-month 
period. 

Not only were projected sales encouraging 
for the Canadian exhibitors, but they also 
reported more than 600 serious inquiries and 
the appointment of 24 agents and distributors, 
with another 43 pending. 

Products featured at the Canadian booth 
included maintenance-free fencing, premium 
quality tools, handy storage equipment, fine 
cabinetry, luxurious bathtubs, home sauna 
kits, versatile gardening tool systems, quality 
propane barbecue, oak wall panelling, wooden  

staircase components and fireplace mantel-
pieces. 

Highlight of next year's show will be the 
Innovator Awards, the annual industry com-
petition honoring outstanding new products 
and presentations introduced by manufac-
turers in the home center market. 

Innovator Award entries — the deadline is 
Oct. 31 — can be made in one of three 
categories: new or improved products, new 
in-store product presentation or merchan-
dizing, or a combination of both. 

Canadian manufacturers wishing to adver-
tise in the Home Center Magazine — or to 
obtain Award entry forms — can call the 
publication office in Illinois at (312) 634-2600. 

For more information on the show or 
details on how to participate — recruiting has 
already started — contact F.J. Laberge at 
External Affairs' United States Trade and 
Investment Division (UTE), tel: (613) 991- 
9474; or L.V. Sweet at DRIE, tel: (613) 
954-3250. 



Top exporters take a bow 
for highesi achievements 

Trade Update 

Trade Digest 
Visa requirements to China 

All travellers to the People's Republic 
of China must possess a visa prior to 
arrival or face denial of entry, the Cana-
dian Embassy in Beijing advises. Only in 
special cases, yet to be determined, will 
a visa application be permitted at certain 
designated ports of entry. Because of 
these amendments to visa regulations, 
business travellers en route to China are 
advised to obtain the necessary document 
before departing from Canada. Contacts 
are the Embassy of the People's Republic 
of China in Ottawa, (613) 234-2706; and 
the Consulate Generals in Vancouver, 
(604) 736-3910 or 736-4021; and in 
Toronto, (416) 964-7575. 

Travellers to France need visa 
Canadian business travellers and vis-

itors to France must, at least for the next 
six months, possess a valid visa for entry 
to that country. Visas cost $12.60 for 
three months and $21 for longer stays. 
They are being issued by offices of the 
French Embassy in Vanier, (613) 744- 
7802; and by consulates in Vancouver, 
(604) 681-5875; Edmonton, (403) 428- 
0232; Toronto, (416)977-3131:  Montreal, 
(514) 878-4381; Quebec City, (418) 688- 
0430; and Moncton, (506) 857-4191. 

Cameroon gas project 
A $40-million liquified petroleum gas 

project in the Republic of Cameroon will 
be orchestrated by a Montreal consor-
tium under a protocol of agreement 
signed earlier this year by the two 
parties. Liquigaz Consortium (GPL Inc.) 
will oversee a detailed pre-implementa-
tion plan of the distribution network; a 
pilot project involving the construction 
of two distribution centres; and the later 
construction of the complete network. 
The Canadian consortium is comprised 
of Bergeron Rivard & Associates, De-
sourdy Construction Ltée, ICG Gaz 
Liquidifié, Paquette Dutil et Associés, 
Remtec Ltée, Safimar Inc., and La 
Société de développement industrielle 
du Québec. 

Pratt & Whitney in power 
A $20-million contract that could 

generate additional sales of up to 
$100-million through the 1990s has been 
signed by Montreal-based Pratt & Whit-
ney Canada. The company will supply 
auxiliary power units for a new genera-
tion of Boeing 747 jumbo jets, the 400 
series, scheduled to enter service in 
1988. Pratt &Whitney will be responsible 
for the units' design, development, pro-
duction and after-sales service. 

An auxiliary power unit, mounted to 
the tail of an aircraft, provides pres-
surization for climate control and fur-
nishes electricity for lighting while the 
plane is on th  è ground. 

Continued from page 1 

Carney's words, "show that the excellence 
of Canadian goods and services ranks 
them among the best in the world", are: 

Canada Packers Inc., Toronto, Ont. — 
international trading house handling food 
and agricultural business; 

Canadian Foremost Ltd., Calgary, Alta. 
—designer.  manufacturer and marketer of 
high mobility all-terrain vehicles and 
hydraulic oil pumping systems; 

Cansulex Ltd., Vancouver, B.C. — ex-, 
porter of Canadian elemental sulphur to 
the world's fertilizer industry; 

Capsule Technology International Ltd., 
Windsor, Ont. — designer, manufacturer 
and marketer of equipment and technology 
for capsule manufacturing; 

Cognos Inc., Ottawa, Ont. — developer 
of fourth generation application develop-
ment language for minicomputers; 

Cooperative Fédérée du Québec, Mont-
réal, Qué. — agricultural co-operative 
operating in meat, poultry, breeding, dairy 
herds, feeds and fertilizers, agricultural 
and farm equipment, horticulture sectors 
and petroleum products; 

Ilco Unican Inc., Montréal, Qué. — 
manufacturer of furniture and security 
hardware, locksmith supplies, keyblanks, 
key duplicating machines and push button 
locks; 

MacDonald Dettwiler and Associates 
Ltd., Richmond, B.C. — supplier of digital 
image processing systems and products 
for use in remote sensing, printed circuit 
board manufacturing and the graphic arts; 

Peter Bawden Drilling Ltd., Calgary, 
Alta. — supplier of project management, 
contract drilling, engineering training and 
technical assistance services to the global  

hydrocarbon, geothermal and water drill-
ing industries: 

The Royal Canadian Mint, Ottawa, Ont. 
— manufacturer of circulating coinage, 
collector coins and bullion products for 
Canada and the international marketplace; 

Shell Canada Chemical Co., Don Mills, 
Ont. — distributor and marketer of petro-
chemicals, including styrene monomer, 
polypropylene, benzene, toluene, xylene, 
hydrocarbon solvents and hexane; ' 

SR Telecom Inc., St. Laurent, Qué. — 
designer, manufacturer and marketer of 
telecommunications systems. 

Companies receiving Honourable Men-
tions are: 

Canac International Inc., Montréal, Qué.; 
Canadian Marconi Co., Montréal, Qué.; 
Chemetics International Co., Vancouver, B.C.; 
Connaught Laboratories Ltd., Willowdale, 
Ont.; Deloro Stellite Inc., Belleville, Ont.; 
Dyer Equipment Inc., Calgary, Alta.; Elec-
tromed International Ltd., Saint-Eustache, 
Qué.; Export Packers Co., Ltd., Bramalea, 
Ont.; Fathom Oceanology Ltd., Missis-
sauga, Ont.; Federal Pioneer Ltd., Toronto, 
Ont.; Flexi-Coil Ltd., Saskatoon, Sask.; 
Halcyon Waterbed Inc., Downsview, Ont.; 
H.A. Simons Ltd., Vancouver, B.C.; lnnovac 
Technology Inc., Richmond, B.C.; Kava-
n ag h.  Foods Ltd., Coquitlam, B.C.; 
Klôckner Stadler Hurter Ltd., Montréal, 
Qué.; Leitch Video International Inc., Don 
Mills, Ont.; Menasco Aerospace Ltd., Oak-
ville, Ont.; Montréal Milling Cutter Co. Inc., 
Chomedey, Laval, Qué.; NBIP Forest 
Products Inc., Dalhousie, N.B.; Pitman 
Manufacturing Co. Inc., Markham, Ont.; 
Schulte Industries Ltd., Englefeld, Sask.; 
Solarsystems Industries Ltd., Richmond, 
B.C.; Tecsult International Ltd., Montréal, 
Qué.; and Tri-Steel Inc., Montréal, Qué. dr 

Stepping up to receive the Canada Export Award from Minister for International Trade Pat 
Carney are, in left photo, John Pitts, President and CEO and Dr. Denis Connor, Senior 
Vice-President, Corporate Development of MacDonald Dettwiler and Associates Ltd., 
Richmond, B.C. In right photo, Award recipients are Paul-Emile St. Pierre, President and 
Jacques Cloutier, Director, Financial Services of Cooperative Fédérée du Québec, 
Montréal, Qué. Master of Ceremonies, Henri Bergeron, is at far right. 
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Trade Digest 
Spar moves into high-gear 

A three-year $20 million (U.S.) contract 
that could total more than $40 million 
(U.S.), if all options are exercised, has 
been awarded to Spar Aerospace Ltd. 
Under the contract, the Toronto, Ont. 
company will manufacture engine-
accessory gearboxes for General Electric 
Co. of Fairfield, Connecticut. 

Volcano `erupts' in Florida 
A contract for repair work on the Dade 

County, Florida garbage incinerator plant 
has been awarded to Volcano Inc. of 
Montreal. The Quebec company says 
work on the $700,000 (U.S.) contract will 
be carried out by its U.S. unit, Interna-
tional Boiler Works Co. 

Did we miss you? 
CanadExport is available free of charge in 

Canada to interested manufacturers and business 
people. For subscription, please return this form 
or call our toll free Info Expo rt  publications 
hotline 1-800-267-8488. For address changes or 
cancellations, please quote code number from 
your mailing address label. Allow eight weeks. 
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Mail to: CanadExport (BTC), Dept. of External 
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Trade. opportunities abound 

Trade Update 

Making 'dough' 
Continued from page 1 

baking line to Sarah Lee in North Carolina, 
allowing that U.S. company to turn out 36,000 
of the tasty morsels in an hour. 

For F.M.E., business means exports. This 
year alone, 95 per cent of the company's sales 
— expected to hit $9 million — will be outside 
Canada, with 75 per cent of the company's 
goods and services going to the U.S. and 20 
per cent to the Middle East. 

Graham Hinton, vice president of marketing 
at F.M.E., says that the key to making export 
sales to developing nations is perseverance. 

"The Middle East is a historically difficult 
market, but we've learned a lot and made our 
sales because of tenacity and our ability to 
adapt our designs to local conditions and 
specifications." 

Hinton adds that External Affairs' Program 
for Export Market Development (PEMD) and 
trade shows have really helped his company 
gain international markets. 

In fact ,  it was Ambassador Ken Taylor, at 
the Tehran Trade Fair in 1977, who convinced 
LSM Manufacturing Co. Ltd. of Downsview, 
Ont., of the opportunities in the pita bread 
market. L&M in turn set up F.M.E. for the 
export market. 

Since then, the coals have been sold to 
Newcastle and Canada has gained an enviable 
reputation as a domestic and international 
supplier of automatic bakery equipment and 
services. 

'And thanks to PEMD and federal govern-
ment assistance and attendance at trade fairs 
all over the world, the yeast is still rising for 
F.M.E. — this time in Asia. 

The company went to China in June. 
Reports Hinton: "The idea was to take a fully 

Continued from page 1 
ment and technology to Laboratorios Vargas 
S.A. for the manufacture of both rigid and soft 
gelatin capsules for use in Venezuela's bur-
geoning pharmaceutical industry. 

Laboratorios Vargas is a leading Venezuelan 
pharmaceutical company while Capsule 
Technology is a world-wide supplier of high 
technology complete turnkey plants for the 
production of gelatin capsules. 

The 25-member-strong Canadian delega-
tion also learned that expo rt  opportunities' 
exist in Venezuela in a number of fields. 

These include: natural gas transmission; 
hydroelectric power generation; bauxite, coal 
and gold mining; forestry; transportation; and 
communications. 

As well, the delegation learned that most 
Canadian companies are highly regarded, 
with Canadian General Electric and CAE 

in Middle East 
integrated group of Canadian companies to 
China, companies which sold everything 
from high-quality Canadian wheat to bakeries." 

"If only you could put a bakery on every 
street in China! ... " 

Route to Japan 
Continued from page 1 
expedient distribution channels. 

The FCMJ can also provide follow-up with 
end-users, including after-sales service, the 
fostering of harmonious relations with Ja-
panese officials and organizations, and visits 
by FCMJ representatives to member com-
panies in Canada for progress reports on 
products and marketing plans. 

By acting as a Canadian exporter's repre-
sentative in Japan, says the Association, the 
FCMJ can also assist in the actual negotiations 
of sales contracts and joint venture arrange-
ments with the Japanese. 

Of course, similar services are provided by 
trade commissioners at the Canadian Embassy 
in Tokyo but, as an alternate export avenue, 
the FCMJ can provide "hands-on" assistance, 
tailoring its services to suit a client's specific 
requirements. 

Using the FCMJ services, says the Associa-
tion, "can give you an added edge in the 
highly competitive Japanese market." 

Further information is available from Frank 
Petrie, President, Canadian Export Associa-
tion, 99 Bank St., Suite 250, Ottawa K1P 6B9. 
Tel: (613) 238-8888. 

Interested parties may also contact Maurice 
W. Anderson, Director, Federation of Cana-
dian Manufacturers in Japan, 3-50 Minami, 
Azabu, 5-Chome Minatoka, Tokyo 106. Tel: 
03-473-2265. Telex: (72) 02322632. 

Electronics Ltd. having worked on the recently 
completed  GUAI dam — one of the world's 
largest hydroelectric power projects. 

In Argentina, with a 23-member Canadian 
contingent, several areas of export opportunity 
were pin-pointed. 

As with Venezuela, those encouraged or 
showing the most promise were in natural gas 
distribution; hydroelectric power generation 
and transmission; rail transportation; grain 
storage and handling; forestry; and telecom-
munications. 

Aside from furthering commercial ties 
between the countries' respective private 
sectors, and strengthening participation in 
the Canada-Argentine Chamber of Com-
merce, a new tourism agreement with Argen-
tina was signed. 

In Uruguay, while Clark attended the multi-
lateral trade talks in Punta del Este, a 10- 
member Canadian trade delegation met with 
Uruguayan government and private-sector 
officials. 

Here, members say, they found "significant 
opportunities" for Canadian trade and indus-
trial cooperation, particularly in agro-industry, 
fisheries development, transportation and 
tourism. 

In the three countries, there are also 
opportunities in joint ventures, technology 
licensing and equity investment. 

Information on trade oppo rtunities in South 
America, especially with Venezuela, Argentina 
and Uruguay, is available from Pat Saroli at 
External Affairs' South America Trade Devel-
opment Division (LST),tel: (613) 995-8804; or 
call Info Expo rt . ' 
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Persévérer: la clef pour réussir sur 
des marchés de plusieurs milliards 

30 

• Les maisons 
de commerce 
offrent de nom-
breux appuis 
aux exporta-
teurs canadiens 

Les maisons 
de commerce 

6 

1 

Mme  Carol Gunner et M. Irving Friedman 
(au centre) discutent avec un client dàlee 
débouchés à l'exportation de quelque 30 mil-
liards de dollars, accessibles par le Scan-
A-Bid du Centre de ressources de l'aide 
multilatérale, à Montréal. 

Il n'est pas très logique de passer à côté 
d'un marché évalué à plus de 30 milliards 
de dollars par an. 

Mais c'est pourtant ce qui arrive à 
nombre d'entreprises canadiennes, parce 
qu'elles ne connaissent pas l'existence de 
ce marché ou qu'elles n'ont pas les res-
sources pour s'y implanter. 

Cette situation devrait toutefois changer, 
avec la création à Montréal du Centre de 
ressources de l'aide multilatérale, qui peut 

(Voir page 2: Centre.) 

Pour mieux vendre 
aux Nations-Unies 

Les sociétés canadiennes alléchées par 
le marché des achats internationaux de 
l'Organisation des Nations-Unies et des 
37 organismes qu'elle regroupe auront l'oc-
casion de sonder ce marché de plus près 
au printemps et ce, ici même au Canada. 

En effet, du 27 avril au ler mai, le groupe 
des services d'achats interorganisations 
de l'ONU (IAPSU) tiendra pour la première 
fois sa conférence annuelle en Amérique 
du Nord, un événement qui permettra à 
l'industrie canadienne de présenter des 
biens et des services pouvant répondre 
aux besoins du groupe. 

Chaque année, l'IAPSU achète pour 
plusieurs millions de dollars de produits 
diversifiés comme le matériel informatique, 
les fournitures de bureau, le matériel péda-
gogique, des articles de cuisine, des tex-
tiles, de l'équipement de transport, des 
médicaments, etc. 

Comme l'indiquent les organisateurs de 
la conférence, tenue sous l'égide de la 
Corporation commerciale canadienne, il 
s'agit pour les manufacturiers canadiens 
d'une occasion peu commune d'influencer 
directement les choix de l'ONU en matière 
d'achats, en étant présents lors de la prise 
de décisions. 

Les deux premiers jours de la conférence 
sont réservés à des séances de travail à 
huis clos des délégués de l'ONU, mais les 
deux jours suivants, les directeurs et res-
ponsables des achats de l'ONU du monde 
entier rencontreront des représentants de 
l'industrie canadienne. 

Les entreprises canadiennes qui désirent 
(Voir page 6: Marchée.) 

Ventes bien salées 
L'an dernier, on a dégusté pour 4,3 millions 

de dollars de bacon canadien sur les tables 
du monde entier. En 1985 également, nous 
avons exporté pour 18,3 millions de produits 
de salaison (porc et boeuf) et pour un total 
impressionnant de 60 millions de dollars 
d'abats comestibles à destination de plus de 
30 pays. 

La plupart des entreprises canadiennes 
qui songent à exporter en Europe de l'Est 
pensent habituellement en premier lieu à 
l'Union soviétique. 

Après tout, comme le soulignent nos 
délégués commerciaux, l'U.R.S.S. est le 
premier acheteur de blé canadien au 
monde et, pour l'ensemble de nos expor-
tations, notre quatrième marché extérieur. 

Il existe toutefois d'autres marchés 

Marché de milliards 

d'Europe de l'Est qui offrent de nombreux 
débouchés commerciaux, en particulier 
pour l'entrepreneur canadien qui est 
patient, persévérant et au fait des méthodes 
d'achat et de financement uniques à ces 
marchés. 

Certaines de nos entreprises connais-
sent manifestement l'existence de ces 
marchés car l'an dernier, les exportations 
canadiennes à destination des huit pays du 
bloc soviétique ont atteint environ 1,9 mil-
liard de dollars. 

De plus, nos délégués sont d'avis que la 
situation actuelle se prête on ne peut 
mieux à l'expansion de ce marché. 

En effet, les économies des pays 
d'Europe de l'Est planifient leurs activités 
en vertu d'un plan quinquennal, 1986 étant 
la première année du plan 1986 - 1990 pour 
la plupart de ces pays. 

Leurs plans prévoient une modernisa-
tion industrielle, une amélioration de la 
base technologique, un accroissement de 
la production électrique et une plus grande 
productivité agricole. 

Dans un tel contexte, nos délégués com-
merciaux conseillent aux sociétés cana- 
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Débouchés commo—j- 

Débouchés commerciaux 

CENTRE INFO-EXPORT (composez sans frais): 

r. • des débouchés l'exporta tion 
 

Égypte — L'Egyptian Electricity Authority 
vient de lancer un appel d'offres, financé par 
la Banque mondiale, en vue d'acquérir un 
simulateur pour la formation en vue du tra-
vail dans une centrale électrique. Les sou-
missions seront acceptées jusqu'au 16 no-
vembre. Les documents de l'appel d'offres 
peuvent être transmis par messagerie, à des 
frais de 200 $ US qui seront facturés par le 
ministère des Affaires extérieures. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada au 
Caire, télex: (code de destination 91) 92677, 

- indicatif (CANCAR UN). 

Grèce — La Hellenic Public Power Corp. 
lance un appel d'offres arrivant à échéance 
le 18 novembre, à l'égard de trois unités de 
commande à estance. avec équipement 
central et éléments périphériques, pour 
contrôler un poste de 150 KV/MV, et une 
autre unité pour contrôler deux postes de 
150 Ky/MT.  Les documents de l'appel d'of-
fres peuvent être transmis, à des frais de 55 à 
60 $ qui seront facturés par le ministère des 
Affaires extérieures. Communiquer avec 
l'ambassade du Canada à Athènes, télex: 
(code de destination 601) 215584, indicatif 
(215584 DOM GR). 

Turquie — La Turkish Maritime Lines 
vient de lancer un appel d'offres, arrivant à 
échéance le 17 novembre, en vue d'acquérir 
deux dragueurs. Les navires, qui devront 
être construits d'acier ST 42, mesureront 

22 mètres de long, 9 de large et 2,25 de haut. 
L'excavatrice devra pouvoir travailler à 
10 mètres de profondeur. Les documents de 
l'appel d'offres peuvent être transmis par 
messagerie aux sociétés canadiennes, à 
des frais de 200 $ qui leur seront facturés 
par le ministère des Affaires extérieures. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Ankara, télex: (code de destination 607) 
42369, indicatif (42369 DCAN TR). 

Marchés mondiaux 

Turquie — La Turkish Railway Authority 
lance un appel d'offres pour acquérir 
58 tracteurs à remorque et 69 wagons-
remorques. Les tracteurs auront un moteur 
diesel, avec quatre roues motrices, cin-
quième roue et col de cygne, et une 
capacité de traction de 75 tonnes. Les 
wagons-remorques à caisse plate pourront 
transporter des conteneurs pleins (un de 
40 pieds ou deux de 20 pieds) et des cargai-
sons générales, avec une capacité totale de 
40 tonnes. Les soumissions doivent être 
présentées avant le 24 novembre. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada à 
Ankara. 

Turquie — La Cukurova Elektrik A.S. lance 
un appel d'offres visant de l'équipement de 

centrale électrique, soit un pont roulant sur 
rails avec écartement de 14,7 mètres centre 
à centre et crochets principal et auxiliaire 
d'une capacité de levage respective de 250 et 
30  tonnes, une grue sur monorail d'une 
capacité de 5 tonnes, une grue sur chevalet 
d'une capacité de 60 tonnes avec treuil sur 
monorail d'une capacité de 10 tonnes et 
portée de 6 mètres, et enfin, une grue sur 
chevalet avec capacité de 10 tonnes et 
portée de 3,3 mètres. Les soumissions sont 
acceptées jusqu'au 2 décembre; le cahier 
des charges coûte environ 300$ et l'on 
exige un cautionnement de soumission d'en-
viron 60$. Communiquer avec l'ambassade 
du Canada à Ankara. 

Ouganda — Des appels d'offres ont été 
lancés à l'égard de véhicules destinés à un 
projet de rétablissement agricole. Il s'agit de 
10 camionnettes à quatre roues motrices, 
2 familiales à quatre roues motrices, 
10 camions de 5 tonnes et 10 camions de 
8 tonnes. Les soumissions seront acceptées 
jusqu'au 3 décembre. On peut se procurer 
les documents au coût de 40 livres sterling 
ou 275 000 shillings ougandais, en com-
muniquant avec Crown Agents, cio British 
High Commission, P.O. Box 7070, Kampala, 
Ouganda. Pour renseignements ou conseils, 
communiquer avec le haut-commissariat 
du Canada à Nairobi (Kenya). Télex: (code 
de destination 987) 22198, indicatif (22198 
DOMCAN). 

Centre de ressources ouvert à Montréal 
(Suite de la première page.) 

aider les exportateurs canadiens actuels et 
éventuels à se tenir au fait_ des projets de 
développement international. • -• ' 

Ces projets, chaque année, reçoivent un 
financement de l'ordre de 30 milliards de 
dollars de la Banque mondiale et d'autres 
institutions internationales de financement. 

Le Centre de ressources de l'aide multi-
latérale, premier du genre au Canada, a été 
mis sur pied par la Direction du développe-
ment du commerce international du ministère 
de l'Expansion industrielle régionale (MEIR) 
au bureau régional de Montréal. 

Comme le souligne le conseiller commer-
cial, M. Irving Friedman, il a fallu près d'un an 
de recherche et de préparation pour mettre 
sur pied un réseau d'information, rassembler 
les documents nécessaires et mettre au point 
des critères afin de permettre aux exporta-
teurs canadiens de bien se lancer sur le 
marché de l'aide multilatérale au dévelop-
pement. 

Le Centre s'occupe notamment de coor-
donner à l'intention des exportateurs cana-
diens les données les plus complètes 
possibles sur les projets internationaux, les 
appels d'offres, les procédés d'achat public, 
le financement et la façon dont les contrats 
sont accordés. 

M. Friedman souligne que l'on ne se 
. contente pas d'informer les exportateurs 

canadiens de l'existence des projets de déve-
loppement envisagés, on leur explique égale-
ment la façon d'aborder ce marché. 

Les conseillers du Centre examinent avec 
les exportateurs le processus souvent com-
plexe qui leur permet de définir le secteur du 
marché de l'aide multilatérale où leur entre-
prise a le plus de chances de réussir. 

M. Friedman ajoute que les conseillers 
expliquent également aux exportateurs com-
ment procéder pour être admissibles aux 
appels d'offres et comment préparer leurs 
soumissions. 

Le Centre comporte également un outil 
spécial, le Scan-A-Bid. 

Il s'agit d'une banque de données infor-
matisées qui produit des données sur divers 
projets de développement international. Cette 
banque est reliée directement aux bureaux 
des Nations-Unies à Genève, où les données 
sont mises à jour trois fois par semaine. 

Selon le conseiller commercial adjoint du 
Centre, M me  Carol Gunner, le Scan-A-Bid 
offre un outil professionnel donnant gratuite-
ment aux entreprises une aide qui leur permet 
d'exploiter les importants débouchés com-
merciaux que présentent les projets de déve-
loppement international. 

M. Friedman rappelle qu'en général, une 
proportion de seulement quelque 60 % de la 
contribution annuelle du Canada aux institu-
tions de financement international retourne 
sous forme de commandes de biens et de 
services canadiens. 

Selon lui, les exportateurs canadiens ne 
détiennent pas la part du marché qui leur 
revient, en partie parce qu'ils ne connaissent 
pas l'existence de ce marché, ni la façon de 
l'exploiter. - 

De plus, de nombreux exportateurs croient 
que ce marché est limité aux grandes entre-
prises, ne se rendant pas compte qu'il existe 
une multitude de débouchés pour la petite 
entreprise, à titre de sous-traitants ou de 
fournisseurs d'entrepreneurs principaux. 

Selon M. Friedman, le message est clair: il 
existe un marché à l'exportation de plusieurs 
millions par an que les Canadiens pourraient 
obtenir, s'ils s'en donnaient la peine. 

Actuellement, ces commandes vont ail-
leurs, mais c'est précisément pour changer 
cette situation que le Centre a été créé. 

Pour de plus amples renseignements.  
communiquer avec le MEIR, Direction du 
développement du commerce international, 
Centre de ressources de l'aide multilatérale. 
800, Place Victoria, bureau 3800, C.P. 247. 
Montréal (Qué.) H4Z 1E8. Tél.: 283-6796. * 



Foires commerciales 

Les ventes sont prêtes à décoller lors 
d'un des plus imposants salons de l'air 
Paris — Les invitations viennent à peine d'être 
lancées que déjà plusieurs sociétés cana-
diennes se préparent à décoller pour parti-
ciper l'été prochain au Salon international de 
l'aéronautique et de l'espace de Paris, tenu 
aux deux ans. 

L'événement aura lieu à l'aéroport du Bour-
get, en banlieue de Paris. du 11 au 21 juin. 

Le coordonnateur de la participation cana-
dienne, parrainée par le ministère des Affaires 
extérieures. M. Warren Maybee. prévoit ras- 

Le Soudan tentant 
Khartoum — Sue marché de l'Afrique vous 
fascine, prenez la route du Soudan. 

Khartoum, la capitale,accuelliera du 21 Jan-
vier au 6 février la 10° édition de sa foire 
internationale. 

Ce salon, qui sbdresse aux marchés d'Afri-
que et du Moyen-Orient, est spécialisé dans 
Téquipement agricole, les matériaux de con-
struction, le matériel de transport, le matériel 
électrique et électronique et le textile et 
Téquipement de tissage. 

Le complexe de Texposition, qui occupe 
475 000 mitres carrés sur les berges du Nil, 
mettra è la disposition des exposants 4 grands 
halls chine superficie totale de 10 000 mitres 
carrés, avec en plus 40 000 métres carrés 
pour les expositions à T'extéri•ur. 

Pour plus de détails surie salon ou ks façon 
d'y participer, communiquer avec M. Malik 
Amin Nabri, directeur général, Sudanexpo — 
Sudan Exhibition and Fairs Corporation. 
Télex: 22407 EXPO SO, Khartoum. •  

sembler 50 entreprises. soit 10 de plus que le 
contingent record de 40 sociétés qui avait 
participé à l'édition de 1985. 

Le salon de Paris est réputé le plus impor-
tant et prestigieux du secteur, cette 37° édition 
marquant la 12• participation du Canada. 

L'an dernier, les sociétés canadiennes ont 
décroché, sur place seulement, des com-
mandes de plus de 97 millions de dollars. Le 
total définitif devrait s'avérer beaucoup plus 
élevé. car certains contrats restent secrets 
tandis que d'autres prennent de deux à trois 
ans de négociations après le contact initial au 
salon. 

Le Canada présentera un pavillon sur les 
lieux du salon, où nos entreprises pourront 
exposer leurs produits et leurs services à 
l'intention de milliers de visiteurs de partout 
dans le monde. Il y aura également un chalet 
pour accueillir les clients. 

S'attendant à un nombre record d'entre-
prises, cette année le pavillon canadien sera 
divisé en 92 unités, avec une nouvelle caté-
gorie de participants. 

Les catégories d'exposition sont les 
suivantes: 
Catégorie I: Une unité d'une superficie de 
3 mètres sur 7,5 mètres. Les participants 
peuvent louer des unités supplémentaires, 
ayant droit à deux modules par unité; 
Catégorie II: Une unité d'une superficie de 
3 mètres sur 6,5 mètres. Les participants 
peuvent louer des unités supplémentaires, 
ayant droit à un module par unité; 
Catégorie III: Une unité d'une superficie de 
3 mètres de côté. Les participants peuvent 

L'aéroport du Bourget, près de Paris. 
louer des unités supplémentaires, mais n'ont 
pas d'option modulaire; et 
Catégorie IV: (participant n'exposant pas): 
Un bureau privé de 2 sur 3 mètres, avec fourni-
tures variées. 

Chaque catégorie comporte un accès com-
mun à toutes les installations et plein droit 
d'utilisation du chalet. 

La participation canadienne (20 entreprises 
ont déjà fait des réservations) au salon est 
une initiative conjointe du ministère des 
Affaires extérieures et de l'Association des 
industries aérospatiales du Canada (AIAC), 
qui regroupe près de 200 entreprises du 
secteur. 

Pour plus de détails sur le salon ou la façon 
d'y participer, communiquer avec M. Warren 
Maybee ou Mn'. Louise Cameron, ministère 
des Affaires extérieures, au (613) 996-5555 ou 
5263; ou encore appeler M. Gérard Lalonde 
de l'AIAC, au (613) 232-4297. 

Des millions remportés au salon de l'auto 
Francfort—. Un grand salon de l'automobile 
fermait ses portes il y a à peine quelques 
mois mais réquipe canadienne est déjà 
assurée de se classer en tète du peloton. 

AUTOMECHANIKA 88 a attiré près de 
2000 exposants de 37 pays dans 5 grandes 
salles. soit 15% de plus qu'en 1984. dont 
15 sociétés canadiennes. 

Les exposants participant à ce salon, qui 
vise surtout l'Industrie de l'après-vente, 
comprenaient également des fabricants 
d'équipement d'origine, des associations 
nationales et de rindustrie automobile. 

Ce salon -  International de l'équipement 
de postes d'essence et d'ateliers de méca-
nique. d'accessoires et de pièces de re-
change pour l'automobil• est tenu aux deux 
ans, attirant à cette récente édition plus 
de 140000 visiteurs de près de 100 pays, la 
plupart des acheteurs provenant autant des 
petites entreprises que des géants de 
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En plus de réaliser des ventes sur place de 
Prés de 500000$ les 15 exposants cana-

* diens prévoient recevoir des emmandes de 
8 millions au cours des dotas prochains  

mois et nommer 89 agents et distributeurs. 
Les produits canadiens étaient tellement 

populaires que les spécialistes du MEIR au 
kiosque canadien ont reçu des centaines de 
demandes de renseignements sérieuses, 
notamment sur l'industrie de l'automobile 
canadienne en général, les sources d'appro-
visionnement et les possibilités d'entreprise 
conjointe et d'investissement. 

AUTOMECHANIKA est l'un des salons de 
l'automobile les plus courus au monde. 
Selon nos délégués commerciaux, les fabri-
cants canadiens qui veulent sonder les 
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marchés étrangers se doivent donc de 
participer à cet événement, pour savoir si 
leur produit sera accepté. évaluer l'enver-
gure du marché. jauger la concurrence ou 
se trouver des agents et distributeurs sur le 
marché européen. 

Pour de plus amples renseignements sur 
des salons du genre en Europe, communi-
quer avec Mme Liliana Sarda, Direction de la 
promotion commerciale en Europe (RCTF), 
ministère des Affaires extérieures, au (613) 
996-3607; ou composer le numéro du centre 
Info-Export. 
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La Shrader Canada Limited, de Mississauga (Ont.), et la Chart Industries Ltd., de Pickering 

(Ont.), ont attiré les foules au salon Automechanika tenu récemment à Francfort. 
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Conference Board 
du Canada 

Le calendrier des programmes prati-
ques à l'intention des exportateurs est 
publié chaque trimestre à titre de service 
public par le Centre de recherche sur le 
commerce International du Conference 
Board du Canada. Les renseignements 
sur les événements proviennent des 
organismes qul les parrainent, ces der-
niers se réservant le droit d'y apporter 
des modifications. 

Calendrier 

Programmes pratiques à l'exportation 
Régions de l'Est  
Le 20 novembre 
Le commerce avec le Japon—Déjeuner-
causerie. Le directeur général du Japan 
External Trade Organizati on (JETRO) 
abordera les nombreux aspects du com-
merce avec le Japon, tels qu'ils s'appliquent 
à la région de l'Atlantique. Midi à 14h. World 
Trade and Convention Centre, Halifax. Ren-
seignements: Christopher Thornley, (902) 
428-7233. 
Le 2 décembre  
Opérations de change—Colloque d'une 
journée où des conférenciers du monde des 
affaires et des finances traiteront de ce sujet 
complexe. World Trade and Convention 
Centre, Halifax. Renseignements: Ch risto-
pher Thornley, (902) 428-7233. 
Le 11 décembre  
Conséquences de différents scénarios 
mondiaux pour la région de l'Atlantique-
Déjeuner-causerie. Midi à 14h.  World Trade 
and Convention Centre, Halifax. Rensei-
gnements: Christopher Thornley, (902) 
428-7233. 

Le Centre 
Le 6 novembre 
Petit déjeuner-causerie sur le commerce 
international: l'Italie. Frais d'inscription de 
25 $. 8 h - 9 h 30. Locaux du Bureau de 
commerce de Montréal. Renseignements: 
(514) 878-4651. 
Le 13 novembre 
Atelier «Parlons risques«—Société pour 
l'expansion des exportations. Colloque sur 
le contexte économique et les facteurs 
touchant l'exportation vers certains marchés 
extérieurs. Frais d'inscription, 35$, déjeuner 
compris. 12 h 30 - 17 h. Howard Johnson 
Airpo rt  Hotel (Rexdale), Toronto. Rensei-
gnements: Marvin Hough, (416) 364-0135. 
Le 1" décembre 
Petit déjeuner-causerie sur le commerce 
international : l'Inde. Frais d'inscription, 25$.  
8 h - 9 h 30. Locaux du Bureau de commerce 
de Montréal. Renseignements: (514) 
878-4651. 
Le 2 décembre 
Investissement chinois dans l'immobilier 
canadien—Asia Pacific Business Institute 
et Executive Programmes, University of Bri-
tish Columbia. Colloque d'une journée pour 
aider les spécialistes de l'immobilier et des 
services professionnels connexes à exploi-
ter ce marché en pleine expansion de 
plusieurs milliards. Frais d'inscription, 225$.  
Royal York Hotel, Toronto. Renseigne-
ments: Elizabeth Jefferson, (604) 684-1323. 

Le 3 décembre 
Amérique latine et Antilles: Perspectives 
économiques et débouchés pour le com-
merce et l'investissement canadiens—
Chambre de commerce de Canada et minis- 

tère des Affaires extérieures. Colloque 
d'une journée sur les débouchés pour le 
commerce et l'investissement canadiens en 
Amérique latine et dans les Antilles, sur le 
contexte économique actuel et les perspec-
tives à long terme, traitant notamment 
d'options stratégiques pour le commerce 
dans cette région, des débouchés sectoriels 
à l'exportation et des possibilités d'investis-
sement et du financement des exportations. 
Frais d'inscription, 95 $. Toronto. Rensei-
gnements: Paul Quinney ou Peter Egyed, 
(613) 238-4000. 
Le 8 décembre  
Le commerce avec la Chine—Ministère des 
Affaires extérieures et Conseil commercial 
Canada-Chine. Colloque d'information 
d'une journée sur l'évolution récente des 
échanges Canada-Chine, avec un accent 
sur les débouchés en Chine pour l'industrie 
canadienne, notamment le secteur manu-
facturier, l'énergie et la transformation des 
ressources. Les conférenciers proviendront 
des secteurs privé et public, nombre d'entre 
eux représentant des organismes chinois. 
Sheraton Centre, Toronto. Renseigne-
ments: Deborah Hancock, (416) 364-8321. 
Le 9 décembre  
Le commerce avec la Chine—Ministère des 
Affaires extérieures et Conseil commercial 
Canada-Chine. Hôtel Reine Elizabeth, Mont-
réal. Renseignements: Deborah Hancock, 
(416) 364-8321. 
Le 10 décembre  
La protection conférée par les brevets—
Association des manufacturiers canadiens 
(A.M.C.). Colloque sur la protection con-
férée par les brevets dans divers pays et la 
façon dont les exportateurs peuvent pro-
téger leurs intérêts. Metro Toronto Conven-
ti uon Centre, Toronto. Renseignements: 
Export Forum de l'A.M.C., (416) 363-7261. 

Les 10 et 11 décembre 
Le troc et le commerce de contrepartie, des 
outils de commerce extérieur—Conférences 
du Financial Post. À l'intention des exporta-
teurs canadiens explorant des marchés 
autres que ceux de l'Amérique du Nord et de 
l'Europe, où le commerce de contrepartie 
permet de diversifier les marchés et créer de 
nouvelles options d'organisation. Frais d'in-
scription, 595 $. Sheraton Centre, Toronto. 
Renseignements: Paula Gould, (416) 
596-5681. 

Décembre (date à préciser)  
Consultations avec des représentants du 
gouvernement canadien sur les programmes 
destinés à l'Inde—Conseil du commerce 
Inde-Canada. Ottawa. Renseignements: 
Ilan Kapoor, (613) 238-4000. • 
Les 12 et 13 janvier 
L'importation et les douanes—Seneca Col-
lege of Applied Arts and Technology. Atelier 
de deux jours sur les réductions possibles 
de frais des entreprises importatrices, avec 
discussion détaillée des façons de profiter 
du drawback. Seneca College, North York. 
Frais d'inscription, 450$. Renseignements: 
(416) 665-9730. 
Les 15 et 16 janvier 
Connaissance poussée du processus 
douanier—Seneca College of Applied Arts 
and Technology. Atelier avancé de deux 
jours sur les moyens pour résoudre les 
problèmes. Seneca College, North York. 
Frais d'inscription, 500 $, limite de 20 per-
sonnes. Renseignements: (416) 665-9730. 
De 18 au 20 janvier  
Évolution du contexte fédéral—Association 
des manufacturiers canadiens (A.M.C.). 
Exposé,  sur les changements touchant les 
programmes d'aide à l'exportation et la 
façon de se servir de ces programmes. Hôtel 
Westin, Ottawa. Renseignements: Export 
Forum de l'A.M.C., (416) 363-7261. 
Du 20 janvier au 17 février 
Bases du système douanier canadien—
Humber College of Applied Arts and Tech-
nology. Cours expliquant notamment les 
documents exigés pour les biens importés 
et exportés, les droits spéciaux et les 
registres à tenir. Humber College, Rexdale. 
Le mardi, 19 h à 22 h, frais d'inscription de 
46 $. Renseignements: Julie Klinger, (416) 
675-3111, poste 4418. 
Du 21 janvier au 25 mars 
Le commerce extérieur—Humber College 
of Applied Arts and Technology. Cours pra-
tique sur le commerce extérieur, mettant 
l'accent sur les modalités de vente et 
d'achat, les modes de transport et les 
formalités, exigences et documents requis 
pour l'importation et l'exportation. Humber 
College, Rexdale. Le mercredi, 19 h à 22 h, 
frais d'inscription, 195 $. Renseignements: 
Carrie Andrews, (416) 675-3111, poste 4271. 
Du 22 janvier au 26 février 
L'exportation et le commerce international 
—Humber College of Applied Arts and Tech-
nology. Cours pratique sur l'exportation et 
le commerce international, avec discussion 
des formes d'exportation, des risques, de la 
façon d'entrer en contact avec des ache-
teurs étrangers, du commerce de contre-
partie et des nouvelles tendances. Humber 
College, Rexdale. Le jeudi, 19h à 22h, frais 
d'inscription, 46 $. Renseignements: Julie 
Klinger, (416) 675-3111, poste 4418. 
Le 29 janvier 
Perspectives du commerce international 
pour 1987—Conference Board du Canada. 
Colloque d'une journée sur les tendances 



Calendrier 

récentes et les perspectives pour les expor-
tateurs canadiens, avec renseignements et 
analyses à jour sur des questions impor-
tantes pour les milieux des affaires cana-
diens en 1987, comme les marchés financiers 
internationaux, les négociations commer-
ciales, la réforme fiscale et l'investissement 
japonais. Westin Hotel, Toronto. Renseigne-
ments: Maureen Cooper, (613) 526-3280, 
poste 240. 

Régions de l'Ouest  
Le 4 novembre 
Atelier «Parlons risques»-Société pour 
l'expansion des exportations. Colloque sur 
le contexte économique et les facteurs tou-
chant l'exportation vers certains marchés 
extérieurs. Frais d'inscription, 25$, déjeuner 
compris. Midi - 15 h 30. Delta Winnipeg, 
Winnipeg. Renseignements: Ulla Bleck-
mann, (403) 294-0928. 

Le 5 novembre  
Atelier «Parlons risques»-Société pour 
l'expansion des exportations. Frais d'inscrip-
tion, 25$, déjeuner compris. Midi -15 h 30. 
Westin Hotel, Calgary. Renseignements: 
Ulla Bleckmann, (403) 294-0928. 

Le 5 novembre 
Colloque» Exportez vos produits »-Banque 
fédérale de développement. Colloque d'une 
journée (conçu en collaboration avec l'As-
sociation canadienne d'exportation) don-
nant l'information de base sur l'exportation. 
Pan Pacific Vancouver Hotel, Vancouver. 
Renseignements: (604) 666-7858. 

Le 6 novembre  
Atelier «Parlons risques'.-Société pour 
l'expansion des exportations. Frais d'in-
scription, 25 $, déjeuner compris. Hyatt 
Regency, Vancouver. Renseignements: 
Hedy Vazzaz, (604) 688-8658. 

Le 8 novembre  
L'importation et l'exportation-University 
of British Columbia, Centre for Continuing 
Education. Atelier d'une journée où des 
personnes-ressources d'expérience abor-
deront des sujets comme l'établissement 
d'un contact en pays étranger, les lettres de 
crédit et les options de transactions, l'as-
surance, les douanes, les options de trans-
port, la détermination des coûts, la livraison 
et les réclamations. University of British 
Columbia, Vancouver. Frais d'inscription, 
80 $, déjeuner compris. Renseignements: 
Janet Fraser, (604) 222-5276 ou 5240. 

Du 19 au 21 novembre 
Commercialisation rentable de la techno-
logie-University of Saskatchewan et Sask-
atoon. Conférence sur une meilleure com-
mercialisation des entreprises à technologie 
nouvelle, avec des conférenciers canadiens 
et étrangers de sociétés du secteur et des 
universitaires éminents. Frais d'inscription, 
250 $. Centennial Auditorium, Saskatoon. 
Renseignements: (306) 934-1427. 

Le 20 novembre 
Incidence du-libre-échange sur l'agriculture 
en Saskatchewan-Saskatoon Board of 
Trade et Saskatoon Prairieland Exhibition 

Association. Discussion ouverte. Frais, 2 $. 
13h à 15h. Saskatoon Prairieland Exhibition 
Building, Saskatoon. Renseignements: Bob 
Youngs, (306) 931-7149. 

Le 20 novembre  
Perspectives de commerce et de développe-
ment en Afrique centrale et orientale-
University of Calgary, Carleton University et 
Calgary Chamber of Commerce. Colloque 
d'une demi-journée sur les plus récents 
projets de développement et débouchés 
commerciaux dans cette région. Frais d'in-
scription, 40$. De 8 h 30 à 13 h 30. Sandman 
Hotel, Calgary. Renseignements: Patricia 
O'Connell, (403) 220-7735. 
Le 20 novembre  
Une carrière en exportation-Centre of Con-
tinuing Education, University of British 
Columbia. Atelier sur les avantages et les 
inconvénients d'une carrière en exporta-
tion. Frais d'inscription, 40$.  De 19h à 22h.  
University of British Columbia, Vancouver. 
Renseignements: Janet Fraser, (604) 
222-5272. 

Les 20 et 21 novembre  
Perspectives commerciales dans l'Asie-
Pacifique-Executive Programmes, Univer-
sity of British Columbia. Des gens d'affaires 
et des représentants gouvernementaux du 
Japon, de Corée, de la République popu-
laire de Chine, de Singapour et de Hong 
Kong parleront de croissance économique, 
des perspectives commerciales, des ar-
rangements financiers et de la politique du 
commerce extérieur de leur pays. Frais 
d'inscription, 495 $. Hyatt Regency, Van-
couver. Renseignements: Elly Driessen, 
(604) 224-8400. 

Le 24 novembre 
Commercialisation de logiciels en Extrême-
Orient-Software Industry Developers As-
sociation et MEIR. Frais d'inscription, 15 $. 
Victoria. Renseignements: Keith Thomlin-
son, (604) 384-2432. 

Le 25 novembre  
Commercialisation de logiciels en Extrême-
Orient-Software Industry Developers As-
sociation et MEIR. Frais d'inscription, 15 $. 
Vancouver. Renseignements: Tom O'Fla-
herty, (604) 294-2394. 

Les 25 et 26 novembre 
Les centres financiers internationaux, une 
porte ouverte sur le marché international-
Conférences du Financial Post et gouverne-
ment de Colombie-Britannique. Explication 
de l'effet qu'aura l'ouverture de tels centres 
à Vancouver et Montréal sur l'entreprise 
canadienne, les avantages et les risques. 
Frais d'inscription, 395 $. Pan Pacific Van-
couver Hotel, Vancouver. Renseignements: 
Paula Gould, (416) 596-5681. 

Novembre (date à préciser) 
Exportation des produits de l'agriculture et 
de la pêche et des aliments vers le Japon - 
MEIR et Agriculture Canada. Vancouver. 

Renseignements: Rod Johnson, (604) 
661-2267. 

Le 11 décembre 
Le commerce avec la Chine-Ministère des 
Affaires extérieures et Conseil commercial 
Canada-Chine. Colloque d'information 
d'une journée sur l'évolution récente des 
échanges Canada-Chine, avec un accent 
sur les débouchés en Chine pour l'industrie 
canadienne, notamment le secteur manufac-
turier, l'énergie et la transformation des 
ressources. Les conférenciers proviendront 
des secteurs privé et public, avec plusieurs 
représentants d'organismes chinois. Pal-
liser Hotel, Calgary. Renseignements: 
Deborah Hancock, (416) 364-8321. 

Le 12 décembre 
Le commerce avec la Chine-Ministère des 
Affaires extérieures et Conseil commercial 
Canada-Chine. Hotel Vancouver, Vancou-
ver. Renseignements: Deborah Hancock, 
(416) 364-8321. 

Le 14 janvier 
Comment trouver un agent pour les marchés 
en bordure du Pacifique-Asia Pacific Busi-
ness Institute. Des sociétés de tailles 
diverses échangeront des renseignements 
sur leurs problèmes et leurs réussites des 
dernières années. Frais d'inscription, 145$.  
Hôtel Le Méridien, Vancouver. Renseigne-
ments: Elizabeth Jefferson, (604) 684-1323. 

Le 22 janvier 
Première conférence internationale des af-
faires de l'Alberta: C'est le moment ou 
jamais de se lancer sur la scène interna-
tionale-University of Calgary, Calgary 
Chamber of Commerce, Calgary Export 
Club et Association canadienne d'exporta-
tion. Frais d'inscription, 195 $. Palliser 
Hotel, Calgary. Renseignements: Patricia 
O'Connell, (403) 220-7735. 

À l'étranger 
Le 13 novembre  
Séances d'information de la Banque 
mondiale-Service de l'information et des 
affaires publiques de la Banque mondiale. 
Des représentants de la Banque mondiale 
expliqueront comment obtenir des rensei-
gnements de la Banque, comment présenter 
des soumissions, les politiques de la 
Banque et ses mécanismes de financement. 
Siège de la Banque, Washington (D.C.). 
Renseignements: Candace Brice, (202) 
477-5322. Une autre séance le 11 décembre. 

Du 4 au 7 Janvier 
Stratégies de commercialisation interna-
tionale pour l'Asie de l'Ouest-American 
Marketing Association, Institute of Market-
ing Management et ministère des Affaires 
extérieures de l'Inde. Delhi, Inde. Rensei-
gnements: Registrar, 1987 International 
Marketing Conference, (312) 648-0536. 

Si l'organisme dont vous faites partie prévoit un événement destiné aux gens d'affaires de 
votre milieu ou au public en général et que vous aimeriez qu'il figure au prochain calendrier 
des programmes pratiques à l'exportation, veuillez communiquer avant le 31 décembre 
1986 avec le Centre de recherche sur le commerce international du Conference Board du 
Canada, 255, chemin Smyth, Ottawa (Ont.) K1H 8MZ Tél.: (613)526-3280. Télex:053-3043. 
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Nouvelles commerciales 

De nombreux débouchés dans divers pays 
(Suite de la première page.) 

l'Est semble en voie de prendre des mesures 
pour accroître ses échanges avec l'Ouest. 
L'an dernier, les exportations canadiennes 
à cette destination ne représentaient que 
113 000 $. Il existe cependant des possibilités 
dans les secteurs des centrales hydro-
électriques, du matériel de transport, des 
raffineries de nickel et, peut-être, dans les 
domaines de la géologie et de la métallurgie. 
• Bulgarie: Le pays commerce à s'intégrer 
plus étroitement dans les économies d'autres 
nations d'Europe de l'Est. L'an dernier, nos 
exportations y ont atteint 28 millions de 
dollars. Le plan de 1986 prévoit qu'environ les 
deux tiers de l'investissement total viseront 
de l'équipement, des machines et des travaux 
d'assemblage technique, avec une tranche 
d'environ 20 % réservée à la construction. Il 
existe également des débouchés dans l'élec-
tronique et les communications, le pétrole, 

Marchés globaux 
(Suite de la première page.j 

en savoir plus long sur la 
conférence ou y participer 
(elle aura lieu au Centre des 
conférences du Canada, 55, 
prom. Colonel By, à Ottawa) 

peuvent communiquer, si possible avant le 
14 novembre 1986, avec Mme Sherri Lillico, 
agent de développement commercial, Corpo- 
ration commerciale canadienne, 50, rue 
O'Connor, lie étage, édifice de la Métropoli- 
taine, Ottawa KlA 0S6. Tél.: (613) 995-0560. * 

Appuis maisons 
Les sociétés qui désirent se lancer en 

exportation auront l'occasion de rencontrer 
des experts en la matière, en participant à des 
colloques qui auront lieu ce mois-ci dans des 
grandes villes du Centre et de l'Ouest. 

Ces colloques traiteront des maisons de 
commerce et des services qu'elles peuvent 
offrir aux exportateurs. , 

Elles fournissent d'ailleurs des services 
extraordinaires qui sont assez mal connues, 
les maisons de commerce comptant pour 40% 
des exportations canadiennes outre-mer et 
leurs services touchant 11 milliards de dollars 
du total des exportations canadiennes. 

Les colloques (60 $ membres, 70 $ autres), 
parrainés par l'Association canadienne d'ex-
portation et le Conseil canadien des maisons 
de commerce, auront lieu aux dates et aux 
endroits suivants: le 17 nov. à Vancouver, le 
18 nov. à Edmonton, le 20 nov. à Saskatoon, et 
le 21 nov. à Winnipeg. 

Pour s'inscrire, communiquer avec M me 

Marcelle Lapointe, Association canadienne 
d'exportation, 99, rue Bank, bureau 250, 
Ottawa K1 P 6B9. Tél.: (613) 238-8888.  

les outils et les machines, l'équipement de 
traitement et d'emballage des aliments, la 
technologie des matériaux de construction, 
l'équipement minier et la technologie et 
l'équipement de recyclage des déchets. 
• Tchécoslovaquie: Ce pays, qui a peu de 
dettes et un bon crédit par rapport aux autres 
pays d'Europe de l'Est, a importé l'an dernier 
pour 21,5 millions de dollars de biens et de 
services canadiens. Ses relations avec l'Ouest 
sont prudentes, mais le marché offre des 
possibilités qui méritent d'être explorées 
dans les secteurs de l'électronique, des com-
munications, des pâtes et papiers, des ser-
vices de pipeline et des industries énergé-
tiques. La Société pour l'expansion des 
exportations (S.E.E.) y a établi une ligne de 
crédit de 20 millions de dollars US. 
• République démocratique d'Allemagne: 
Nos exportations en R.D.A. représentaient 
l'an dernier 105,9 millions (dont 94 millions en 
blé et orge). Les produits chimiques, la 
métallurgie et la modernisation des pâtes et 
papiers offrent des débouchés. Il existe 
également un marché pour les entreprises 
canadiennes qui détiennent des compétences 
en matière de technologie de pointe et 
économe d'énergie pour la fabrication de 
machines et l'industrie légère. La S.E.E. a 
porté à 25 millions de dollars une ligne de 
crédit établie, afin d'encourager l'achat de 
produits canadiens. Les foires commerciales 
constituent une excellente façon de percer 
sur ce marché. 
• Hongrie: Dans un effort d'investissements 
en importations pour rehausser sa base indus-
trielle, la Hongrie a acheté l'an dernier pour 
15,8 millions de biens canadiens. Cette orien-
tation ouvre un bon marché pour la machi-
nerie, l'équipement et la technologie, ainsi 
que pour les produits de génie, les produits 
pharmaceutiques et les pesticides. La S.E.E. 
a renouvelé une ligne de crédit de 10 millions, 
et plusieurs grands projets financés par la 
Banque mondiale ont déjà rapporté des con- 

Vive la technique! 
Les sociétés désireuses d'acquérir des 

techniques étrangères afin d'améliorer la 
compétitivité de leurs produits, procédés et 
services sur les marchés national et interna-
tional auront l'occasion de rencontrer les 
agents canadiens de développement techno-
logique affectés à nos missions à l'étranger, 
aux dates (novembre) et aux endroits sui-
vants: le 19 à Ottawa, le 20 à Montréal, le 21 à 
Toronto, le 24 à Charlottetown, Moncton, Win-
nipeg et Calgary, et le 25 à St. John's, Halifax, 
Saskatoon et Vancouver. Pour obtenir des 
rendez-vous, communiquer avec les respon-
sables du Programme d'apports technologi-
ques, ministère des Affaires extérieures, à 
Ottawa, au (613) 995-7677.,  

trats à des exportateurs canadiens. 
• Pologne: Malgré ses difficultés écono-
miques et une lourde dette extérieure, la 
Pologne importe beaucoup de l'Ouest, soit 
pour 35 millions de dollars de produits cana-
diens l'an dernier. En 1985, parmi les pays du 
blcic soviétique, les importations réglées en 
devises fortes par la Pologne ont atteint 
4,3 milliards, étant surpassées seulement par 
celles de l'U.R.S.S. La modernisation de l'in-
frastructure présente les débouchés les plus 
intéressants. En Pologne comme en Hongrie, 
l'exportateur a l'avantage de traiter directe-
ment avec le destinataire du produit. 
• Roumanie: Ce pays a importé pour 39 mil-
lions de dollars de produits canadiens l'an 
dernier. Même s'il limite actuellement ses 
importations, les relations commerciales avec 
le Canada restent bonnes, grâce aux prêts 
pour la construction de centrales Can du. 
La S.E.E. y a ouvert une ligne de crédit de 
10 millions. 
• Union soviétique: Le premier marché est-
européen des exportateurs canadiens, avec 
des commandes totales de 1,6 milliard l'an 
dernier. Les secteurs prometteurs pour les 
Canadiens comprennent l'énergie (construc-
tion de gazoducs, exploration et mise en 
valeur du pétrole et du gaz), l'agriculture 
(technologie, culture pluviale, élevage bovin 
et réseaux de distribution) et la foresterie. 

Pour de plus amples renseignements sur 
le commerce avec l'Europe de l'Est, commu-
niquer avec la Direction de l'expansion du 
commerce en U.R.S.S. et en Europe de l'Est 
(RBT), ministère des Affaires extérieures, au 
(613) 996-2858; ou avec le siège de la Société 
pour l'expansion des exportations à Ottawa, 
au (613) 598-2500. 

CanadExport est un bulletin bimensuel du ministère des Affaires extérieures, 
Direction des services de communications sur l'exportation (BTC). 
Rédacteur en chef (1): Louis Kovacs, tél.: (613) 992-7114. 
Rédacteur: Don Wight, tél.: (613) 992-6252. 
CENTRE INFO-EXPORT (composez sans frais): 1-800-267-8376. 
Télex: 053-3745 (BTCE) Indicatif: External Ott. 
Tirage bimensuel: 27 000 exemplaires, 
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$2 billion bonanza  

Road to profits in Eastern Europe 
paved with patience, perseverance 

Where to brush up 
your export  _ 

skills  
See pages 4-5 _ 

Procurement agency 
opens export doors 

Canadian companies nipping at the bit 
to break into the international procure-
ment market afforded by the United 
Nations and its 37 agencies throughout the 
world will have that opportunity this spring. 

And they can do it right here in Canada 
between April 27 and May 1. 

That's when, for the first time ever in 
North America, the Inter-Agency Procure-
ment Services Unit (IAPSU) of the UN will 
hold its annual conference — an event that 
will permit Canadian industry representa-
tives to make known the goods and ser-
vices they have available to meet the 
Agency's procurement needs. 

These annual multi-million-dollar needs 
range from computer technology and 
office supplies to vocational supplies and 
training; from food and kitchen supplies to 
textiles, transportation, drugs and more. 

Hosted by the Canadian Commercial 
Corporation, the conference is organized 
by IAPSU, a co-ordinating unit of the UN. 

Among other functions, IAPSU informs 
business firms around the world how to do 
business with the UN system. 

Generally, say spokesmen, this is done 
through correspondence, telephone, telex, 
direct personal contact, and by organizing 
business orientation seminars in countries 
interested in selling goods and services to 
the UN procurement system. 

According to conference organizers, 
this is "a rare opportunity for Canadians to 
directly affect UN procurement choices, 
by being present at the decision-making 
level." 

Turn to page 6 — Trade 

Some sizzling sales! 
Last year, Canadian bacon worth $4.3 

million sizzled on stoves in countries through-
out the world. In the same year, statistics 
Show, Canada sold $18.3 million In cured beef 
and pork products and a whopping $60 
million In fancy -  meats to more than 30 
countries. 

When it comes to Canadian export 
opportunities in Eastern Europe, the first 
thought, generally, is of the Soviet Union. 

After all, as trade officials point out, in 
terms of grain purchases alone, the USSR 
is Canada's number one customer. 

They also note that, world-wide, in over-
all trade, the Soviet Union ranks as 
Canada's fourth largest export market. 

Scan-A-Bid operators Carol Gunner and 
Irving Friedman, centre, of the Multilateral 
Aid Resource Centre in Montreal, discuss 
with a client export projects worth some 
$30 billion a year. 

Missing out on a potential export market 
that is valued in excess of $30 billion a year 
is no laughing matter. And it's certainly not 
good business. 

But that's what's been happening to a 
number of Canadian companies, either be-
cause they did not know where the market 
was or, if they did, they did not have the 
facilities to "tap" it. 

All that is likely to change, however, with 
the establishment in Montreal of the Multi-
lateral Aid Resource Centre which can help 
Canadian exporters and would-be exporters 

Turn to page 2 —  Finger- tip 

But there are East European markets 
other than the USSR that offer ample 
export opportunities — particularly for 
Canadian companies that are patient, and 
willing to persevere, and are realistic with 
respect to various unique methods .of 
doing business and financing. 

And some, obviously, are, because last 
year Canadian exports to the eight Eastern 
Bloc countries totalled approximately 
$1.9 billion. 

What is more, now could be a most appro-
priate time to set the trade wheels in 
motion. 

That's because 1986 is the first year in 
the 1986-1990 five-year plans developed by 
virtually every economy in Eastern Europe. 

Most of the countries' plans call for 
industrial modernization, an improvement 
in their technological base, more energy 
generating capacity and increased agricul-
tural productivity. 

Because of this, say trade officials, 
Canadian companies are well advised to 
identify and market the goods and services 
*hat would assist these countries in attain- 

their goals. e following is a brief run-down on the 
ei0 	 t potential for Canadian .exporters to 

«et t.eope's smallest mar- 
e apeéales to be taking steps 
de with the west. Canadian 

-€1100PLag1*%r totalled only $113,000.' 
"- Oppefuhities exist in hydroelectric power. 

, t-t-oro to page 6 — Patience 
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Trading house 
seminars 

markets around the world 	 

• Check out Markeplace for sales 
leads around the world 	2 

• Ready to take off at the world's 
largest air show in Paris? 	 

• If you want to break Into Africa, 
try the road to Sudan 	 
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Trade Opportunities 

Good sales prospects from around the world 
Egypt — A World Bank-financed tender for 
the supply of a power plant training simu-
lator has been announced by the Egyptian 
Electricity Authority. Closing date for 
receipt of bids is Nov. 16. Tender docu-
ments, at cost of $200 (U.S.) can be messen-
gered to interested Canadian companies for 
later billing through External Affairs. Con-
tact the Canadian Embassy, Cairo. Telex: 
(Destination code 91) 92677. Answerback: 
(CANCAR UN). 

Greece — The Hellenic Public Power Corp. 
has issued a tender, closing date Nov. 18, for 
three remote control units with central 
equipment and peripheral elements for the 
control of one 150KV/MV substation, and 
one remote control unit with central equip-
ment and peripheral elements for the control 
of two 150KV/MT substations. Tender docu-
ments can be forwarded, at cost of $55-$60, 
to interested Canadian companies for later 
billing through External Affairs. Contact the 
Canadian Embassy, Athens. Telex: (Desti-
nation code 601) 215584. Answerback: 
(215584 DOM GR). 

Turkey — A tender, with a closing date of 
Nov. 17, has been announced by Turkish 
Maritime Lines for the supply of two 
dredgers. The vessels, to be built from ST 42. 
construction steel, are to be 22 metres long, 
9 metres wide and 2.25 metres high. The 
excavator will be to a depth of 10 metres. At 
cost of $200, bid documents can be for-
warded to interested Canadian companies 

for later billing through External Affairs. 
Contact Canadian Embassy, Ankara. Telex: 
(Destination code 607) 42369. Answerback: 
(42369 DCAN TR). 

Turkey — A tender for the supply of 58 
trailer tractors and 69 roll-type trailers has 
been announced by the Turkish Railway 
Authority. The tractor trailers must be diesel 
engine-powered, 4-wheel drive with a 
goose-neck and fifth wheel, and have a 
75-ton pull. The roll-type trailers are to be 

Marketplace 
flatbed for carrying fully loaded containers 
(1 x 40 or 2 x 20 feet) and general cargo. 
Total capacity is 40 tons. Bid closing date is 
Nov. 24. Post can forward tender docu-
ments to interested Canadian companies, 
billing later through External Affairs. Con-
tact Canadian Embassy, Ankara. Telex: 
(Destination code 607) 42369. Answerback: 
(42369 DCAN TR). 

Turkey — A private Turkish utility, Cukurova 
Elektrik A.S., with financing from the Inter-
national Bank for Reconstruction and Devel-
opment,' has announced a tender for the 
supply of equipment for a hydro power 
plant. Required are: a powerhouse overhead 
travelling crane with a span of 14.7 m 

(centre-to-centre on runway rails), main 
and auxiliary hooks of 250 and 30-ton 
capacities respectively, and a five-ton ca-
pacity monorail hoist; a 60-ton capacity 
gantry crane with monorail hoist of minimum 
10-ton capacity with a span of 6 m; and a 
stoplog gantry crane of 10-ton capacity with 
a span of 3.3 m. Bid closing date is Dec. 2. 
Documents cost approximately $300 and a 
bid bond of approximately $60 is required. 
Post can forward documents to interested 
Canadian companies, billing later through 
External Affairs. Telex the Canadian Em-
bassy, Ankara. (Destination code 607) 42369. 
Answerback: (42369 DCAN TR). 

Uganda — The post in Nairobi, Kenya 
advises that tenders are being invited for the 
supply of a number of vehicles for use in an 
agricultural rehabilitation project in Uganda. 
Required are 10 four-wheel drive pickups; 
2 four-wheel drive station wagons; 10 cargo 
trucks with 5-ton payload; and 10 cargo 
trucks with 8-ton payload. Closing date for 
receipt of bids is Dec. 3, with bid document 
costing 40 pounds sterling or 275,000 Uganda 
shillings. Contract will be let following 
initial competitive bidding. Tender docu-
ments are available from Crown Agents, do 
British High Commission, P.O. Box 7070, 
Kampala, Uganda. Would also suggest, for 
more detailed information or advice, inter-
ested companies contact the Canadian 
High Commission in Nairobi, Kenya. Telex: 
(Destination code 987) 22198. Answerback: 
(22198 DOMCAN). 

Finger-tip access to trade opportunities 
Continued from page 1 
plug into international development projects 
that, annually, are being financed — to the 
tune of $30 billion — by the World Bank and 
other international financing institutions. 

The first such Centre in Canada, the Multi- . • 
lateral Aid Resource Centre was created by 
the International Trade Development Divi-
sion of the Depa rtment of Regional and 
Industrial Expansion's (DRIE) regional office 
in Montreal. 

"We spent almost a year researching and 
preparing for this," says trade counsellor 
Irving Friedman, of the work involved in 
developing an information network, assem-.• 
bling necessary documentation, and estab-
lishing benchmarks that would lead to suc-
cessful participation by Canadian exporters 
in the multilateral aid market. 

Other things the Centre does for Canadian 
exporters include co-ordinating the most 
complete information available on interna-
tional projects, invitations to tender, pro-
curement procedures and financing and 
contract awards. 

Not only does the Centre alert Canadian 
exporters to pending development projects,  

says Friedman, it shows them the "where" 
and "how" of exporting to this market. 

"We lead them through the sometimes 
complex process of determining that part of 
the multilateral aid market in which they are 

. most likely to be successful." 
And, Friedman adds: "We show them what 

they must do to qualify as participants in 
development projects and how to prepare 
their tenders." 

An important adjunct to the Centre is the 
access it provides interested exporters to 
Scan-A-Bid. 

This is a computerized data bank that 
provides data on various international devel-
opment projects. The bank is linked directly 
to an office at the United Nations in Geneva, 
where it is updated three times a week. 

The Scan-A-Bid, says Carol Gunner, the 
Centre's assistant trade counsellor, is "a 
professional way of providing companies 
with free assistance that will help them to take 
advantage of the major business opportuni-
ties provided by international development 
projects." 

Friedman notes that, as a general rule, only 
about 60 per cent of Canada's annual contri- 

butions to international financing institutions 
are returned in the form of orders for Cana-
dian goods and services. 

"Canadian exporters," Friedman says, "are 
not getting their share of that market. One 
reason is they've not known where and how to 
tap it." 

Another reason, adds Friedman, is that 
many exporters think that only large com-
panies are able to bid on development 
projects. 

"They don't realize," Friedman points out, 
"that there are endless opportunities for small 
business participation — as suppliers to the 
larger contractors or as sub-contractors." 

And, just to send the message home, Fried-
man adds: "There are millions of dollars a 
year of export business which Canadians 
could have — if they went after it. As it is, that 
extra business goes to others." 

That is a situation the Multilateral Aid 
Resource Centre hopes to help rectify. 

For more information, contact DR IE's, Inter-
national Trade Development Division, Multi-
lateral Aid Resource Centre, 800 Place 
Victoria, Suite 3800, P.O. Box 247, Montreal, 
Que. H4Z 1E8. Tel: (514) 283-6796. 



Trade Fairs 

Top Canadian aerospacecompaniesgeared 
for high-flying sales at Paris Air Show 
Paris — The invitations have only recently 
been sent out and already a number of 
Canadian aerospace companies are lining up 
on the tarmac, anxious to take off this coming 
summer to participate in the Paris Air Show 
(PAS '87). 

To date, say show organizers of the event 
which is held once every two years, 20 
Canadian aerospace firms have signed up 
and, white  space is going quickly, an addi- 

All's fair in Sudan 
Khartoum — Ready to go African? 

Try the road to Sudan. 
That's where the 10th international Fair of 

Khartoum will be held in Sudan% capital city, 
Jan. 21-Feb. 6. 

A showplace for manufactured goods for 
African and Middle East markets, the exhibi-
tion specializes in agricultural equipment, 
building and construction materials, trans-
port equipment, electrical and electronic 
equipment as well as textiles and weaving 
machinery. 

The show — located on the banks of the 
Blue Nile and occupying an area of 475,000 
square metres — will be housed In four large 
exhibition halls totalling 10,000 square metres 
of interior display. 

Another 40,000 square metres are also 
available for outdoor displays. 

For more information on the show or 
details on how to participate, contact Malik 
Amin Nabrf, Director General, Sudanexpo — 
Sudan Exhibition and Fairs Corporation. 
Telex: 22407 EXPO SD, Khartoum.  

tional 30 companies — making it Canada's 
largest contingent ever — are expected to 
participate in the June 11-21 event, held at Le 
Bourget, outside Paris. 

PAS '87 General Manager for the Depart-
ment of External Affairs-sponsored Canadian 
participation, Warren Maybee, says: "We anti-
cipate that 50 companies will sign up, 10 more 
than the record 40 companies which attended 
PAS '85." 

Considered the aviation industry's most 
important trade forum and showcase, next 
year's show, the 37th, will mark the twelfth 
time Canada has participated. 

Last year, according to trade officials. 
Canadian companies signed contracts total-
ling more than $97 million — and that was just 
during the show! Final Canadian sales are 
expected to be much higher, say officials, 
because some contracts are kept secret and 
connections made at the event often take two 
or three years of negotiations to bear fruit. 

Canadian participation consists of a pavi-
lion at the show site where companies display 
their products and services to thousands of 
international visitors, and a chalet to enter-
tain customers and prospective clients. 

This year, to accommodate the extra com-
panies expected to participate, the Canadian 
pavilion has been increased in size and will be 
subdivided into 92 units of space. There will 
also be an additional category of participant. 

The four categories now are: 
Category I: One unit of space measuring 
3 metres by 7.5 metres. Participants can pur-
chase additional units and are allowed up to 
two modules per unit; 
Category II: One unit of space 3 metres by 

PAS 87 is gearing up at Le Bourget airport, 
near Paris, site of next year's show. 
6.5 metres. Participants can purchase addi-
tional units and are allowed one module per 
unit; 
Category Ill: One unit of space 3 metres by 
3 metres. Participants can purchase more 
units, but there are no modular options; and 
Category IV (non-exhibiting participant): A 
private office, 2 metres by 3 metres, with a 
variety of furnishings. All categories provide 
common access to facilities and full member-
ship in the chalet. 

Canadian participation at the show is a 
joint effort of the Department of External 
Affairs and the Aerospace Industries Associa-
tion of Canada (AIAC), which represents 
nearly 200 aerospace companies across 
Canada. 

Information on the show or on how to 
participate is available from Warren Maybee 
or Louise Cameron of the Department of 
External Affairs, tel. (613) 996-5555/996-5263; 
or Gerard Lalonde of AIAC at (613) 232-4297. 

Team Canada a winner in automotive races 
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Frankfurt— The wheels have barely ground 
to a halt at a recently held top automotive 
show but 'team Canada' has already been 
declared a winner. 

AUTOMECHANIKA 86 attracted close to 
2,000 exhibitors from 37 countries in five 
large halls — up 15 per cent from 1984 — 
including 15 Canadian companies. 

Exhibitors at the show — mostly engaged 
in the aftermarket industry — also included 
original equipment manufacturers, national 
trade associations and automotive industry 

PP– - 	Canadil 90.1 	ode  

associations from around the world. 
Held every two years, the International 

Trade Fair for Motorcar Workshops and 
Service Station Equipment, Automotive 
Spare Parts and Accessories was visited by 
more than 140,000 people, mostly buyers 
representing both major companies as well 
as small operations. 

In addition to netting close to $800,000 
worth of sales on site, the 15 Canadian 
exhibitors expected to cash in on another 
$8 million over the next 12 months, as well  

as appointing 89 agents and distributors. 

As an indication of the popularity of the 
Canadian products on display, DRIE indus-
try sector specialists at the Canadian booth 
fielded hundreds of serious inquiries includ-
ing general information on this country's 
automotive industry, sourcing of products, 
joint venture undertakings and opportuni-
ties for investment. 

Discussions were also held with several 
equivalent German original equipment 
manufacturers and aftermarket automotive 
associations. 

Billed as one of the world's most popular 
automotive shows, it is a must event, 
according to trade officials, for Canadian 
manufacturers looking for market intelli-
gence — product acceptance, sales poten-
tial, sizing up competition or finding agents 
and distributors — in the European market. 

For more information on similar shows in 
Europe, call Liliana Sarda at External 
Affairs' Marketing Promotion Europe Divi-
sion (RCTF), tel: (613) 996-3607; or call Info 
Export. 

Shrader Canada Limited of Mississauga, Ont. and Chart Industries Ltd. of Pickering, Ont. 
were popular attractions at Automechanika 86 in Frankfurt. 
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Education calendar i for  exporters 
Eastern Canada 
November 20 
Trading with Japan - Luncheon Meeting-
World Trade Centre-Halifax. The Executive 
Director of the Japan External Trade Organi-
zation will discuss the many aspects of 
trading with Japan, pa rt icularly as they 
apply to Atlantic Canada. Halifax, World 
Trade and Convention Centre. 12:00-2:00 
p.m. Contact: Christopher Thornley, (902) 
428-7233. 
December 2 
Fundamentals of Foreign Exchange—World 
Trade Centre-Halifax. A one-day seminar 
where speakers from the business and finan-
cial communities will clarify the many com-
plexities surrounding this subject. Halifax, 
World Trade and Convention Centre. Con-
tact: Christopher  Thorn  ley, (902) 428-7233. 
December 11  
Implications of Different World Scenarios 
for Atlantic Canada - Luncheon Address 
—World Trade Centre-Halifax. Halifax, 
World Trade and Convention Centre. 
12:00-2:00 p.m. Contact: Christopher Thorn-
ley, (902) 428-7233. 

Central Canada 
November 6 
International Trade Breakfast: Italy—Mont-
real Board of Trade. Montreal, Montreal 
Board of Trade Council Chambers. 8:00- 
9:30 a.m. $25. Contact: (514) 878-4651: 
November 13 
"Lets  Talk Risk" Workshop—Export Devel-
opment Corporation. A seminar featuring 
discussion of economic conditions and 
factors affecting export trade to certain 
international markets. Toronto, Howard 
Johnson Airport Hotel (Rexdale). 12:30- 
5:00 p.m.  $35 including lunch. Contact: 
Marvin Hough, (416) 364-0135. 
December 1  
International Trade Breakfast: India—Mont-
real Board of Trade. Montreal, Montreal 
Board of Trade Council Chambers. 8:00- 
9:30 a.m. $25. Contact: (514) 878-4651. 
December 2 
Chinese Investment in Canadian Real Estate 
—Asia Pacific Business Institute/Executive 
Programmes, University of British Colum-
bia. A day-long seminar designed to help 
members of the real estate industry and 
related professional services tap into this 
rapidly expanding multi-billion-dollar mar-
ket. Toronto, Royal York Hotel.  $225. Con-
tact: Elizabeth Jefferson, (604) 684-1323. 
December 3 
Latin America and the Caribbean: Economic 
Outlook and Trade and Investment Oppor-
tunities for Canadian Business—The Can-
adian Chamber of Commerce/External 
Affairs. This one-day seminar will examine 

[ The Export  Education Calendar, a list-
ing of applied programs and seminars 
of interest to the export practitioner, is 
complied quarterly as a public service 
by the international Business Research 
Centre of The Conference Board of 
Canada. Information on the events is 
provided by the sponsoring organiza-
tions. Calendar events are subject to 
change by those sponsors. 

Canadian trade and investment opportuni-
ties in Latin America and the Caribbean in 
the context of the region's current economic 
situation and long-term outlook. Topics to 
be covered include alternative strategies for 
doing business in the region, sectoral ex-
port and investment opportunities, and 
trade financing. Toronto. $95. Contact: Paul 
Quinney or Peter Egyed, (613) 238-4000. 
December 8  
China Business Seminar—External Affairs/ 
Canada-China Trade Council. A one-day 
seminar designed to inform participants of 
significant developments in Canada-China 
trade with special focus on opportunities in 
China for Canadian industrial sectors, in-
cluding manufacturing, energy and resource 
processing. The seminar will feature speak-
ers from both the public and private sectors, 
including many from Chinese organizations. 
Toronto, Sheraton Centre. Contact: Deb-
orah Hancock, (416) 364-8321. 
December 9  
China Business Seminar—External Affairs/ 
Canada-China Trade Council. Montreal, 
Queen Elizabeth Hotel. Contact: Deborah 
Hancock, (416) 364-8321. 
December 10 
Patent Protection: Should You Leave Home 
Without It?—Canadian Manufacturers' 
Association. As the degree of protection 
afforded intellectual property varies around 
the world, this seminar examines what 
exporters can do to protect their interests 
and the areas where problems might arise. 
Toronto, Metro Toronto Convention Centre. 
Contact: CMA Export  Forum, (416) 363-7261. 
December 10-11  
Barter and Countertrade: Marketing Tool 
for Global Trade—Financial Post Confer-
ences. Designed for Canadian exporters 
looking past their traditional markets in 
North America and Europe—countertrade 
as a sales tool used to develop greater 
market diversity and new organizational 
oppo rtunities. Toronto, Sheraton Centre. 
$595. Contact: Paula Gould, (416) 596-5681. 
December (T.B.A.j 
Consultations with Canadian Government 
Representatives on Programs for India-
Canada-India Business Council. Ottawa. 
Contact: Ilan Kapoor, (613) 238-4000. 

January 12-13 
Importing and the Customs Process-
Seneca College of Applied Arts and Tech-
nology. A two-day workshop focusing on 
cost reduction opportunities for companies 
that import, including detailed discussion of 
ways to maximize drawback potentials. 
North York, Seneca College Conference 
and Seminar Centre. $450. Contact: (416) 
665-9730. 

January 15-16  
Understanding the Customs Process in 
Detail—Seneca College of Applied Arts and 
Technology. A two-day, advanced level 
workshop focusing on problem resolution 
techniques. North York, Seneca College 
Conference and Seminar Centre. $500. 
Enrolment limited to 20 persons. Contact: 
(416) 665-9730. 

January 18-20 
Ottawa: The Shifting Scene—Canadian 
Manufacturers' Association. The program 
examines the changes that have been taking 
place in assistance programs for exporters 
and how companies can make these pro-
grams work for them. Ottawa, Westin Hotel. 
Contact: CMA Export Forum, (416) 363-7261. 

January 20-February 17 
Introduction to Canadian Customs—Hum-
ber College of Applied Arts and Technology. 
This course is designed to give participants 
a working knowledge of Canadian Customs, 
including the documents for imported and 
exported goods, special duties and record-
keeping. Rexdale, Humber College North 
Campus. Tuesday evenings, 7:00-10:00 p.m. 
$46. Contact: Julie Klinger, (416) 675-3111, 
ext. 4418. 

January 21-March 25  
Aspects of Trade: Imports and Exports-
Humber College of Applied Arts and Tech-
nology. A course that deals with the practi-
cal aspects of international trade. Special 
attention will be given to buying and selling 
terms and modes of transportation. Also 
included will be import and export pro-
cedures, requirements and documentation. 
Rexdale, Humber College North Campus. 
Wednesday evenings,  7:00-10:00  p.m. $195. 
Contact: Carrie Andrews, (416) 675-3111, 
ext. 4271. 

January 22-February 26  
Exporting and International Business—
Humber College of Applied Arts and Tech-
nology. Participants will receive a detailed 
"how to" orientation on exporting, as well as 
a general overview on international busi-
ness. Forms of exporting, risks, making 
c itact with foreign buyers, countertrade 
and new trends will be discussed. Rexdale, 
Humber College North Campus. Thursday 
evenings, 7:00-10:00 p.m. $46. Contact: 
Julie Klinger, (416) 675-3111, ext. 4418. 

January 29  
International Business Outlook 1987—The 
Conference Board of Canada. This one-day 
conference focuses on the recent trends 
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and future prospects for Canadian exporters 
and importers. It will also provide business 
executives with up-to-date information and 
analysis of important issues facing Cana-
dian business in 1987, including interna-
tional financial markets, trade negotiations, 
tax reform and Japanese investment. Tor-
onto, Westin Hotel. Contact: Maureen 
Cooper, (613) 526-3280, ext. 240. 

Western Canada 
November 4  
"Let's Talk Risk" Workshop-Export Devel-
opment Corporation. A seminar featuring 
discussion of economic conditions and 
factors affecting expo rt  trade to certain 
international markets. Winnipeg, Delta Win-
nipeg. 12:00-3:30 p.m. $25 including lunch. 
Contact: Ulla Bleckmann, (403) 294-0928. 
November 5  
"Lets  Talk Risk" Workshop-Export Devel-
opment Corporation. Calgary, Westin Hotel. 
12:00-3:30 p.m. $25 including lunch. Con-
tact: Ulla Bleckmann, (403) 294-0928. 
November 5 
Exporting Your Product Seminar-Federal 
Business Development Bank. This full-day 
seminar, developed in collaboration with 
the Canadian Export Association, covers 
the basics of expo rt ing. Vancouver, Pan 
Pacific Vancouver Hotel. Contact: (604) 
666-7858. 
November 6 
"Lets  Talk Risk" Workshop-Export Devel-
opment Corporation. Vancouver, Hyatt Re-
gency. $25 including lunch. Contact: Hedy 
Vazzaz, (604) 688-8658. 
November 8  
Import/Export: The International Dealer-
University of British Columbia Centre for 
Continuing Education. In this one-day 
workshop, experienced resource persons 
will examine the implications of establish-
ing contact in a foreign country, letters of 
credit and alternative ways of doing busi-
ness, insurance concerns, customs proce-
dures, carrier alternatives, costing, delivery 
and claims. Vancouver, University of British 
Columbia. $80 including lunch. Contact: 
Janet Fraser, (604) 222-5276/5240. 
November 19-21  
Marketing Technology for Profit-Univer-
sity of Saskatchewan/City of Saskatoon. A 
conference dedicated to the advancement 
of marketing skills in new technology com-
panies. Participants will include national 
and international speakers from technology 
companies, as well as leading academics. 
Saskatoon, Centennial Auditorium. $250. 
Contact: (306) 934-1427. 
November 20 
The Effects of Free Trade on Saskatchewan 
Agriculture-Saskatoon Board of Trade/ 
Saskatoon Prairieland Exhibition Associa-
tion. Open panel discussion on free trade 
and its effect on the Saskatchewan $4 bil-
lion mega-project-agriculture. Saskatoon, 
Saskatoon Prairieland Exhibition Building. 
1:00-3:00 Or:,  $2. Contact: Bob Youngs, 
(306) 931-7149. 

November 20 
Trade and Development Prospects in East-
ern and Central Africa-University of Cal-
gary/Carleton University/Calgary Chenber 
of Commerce. This half-day seminar is de-
signed to give an update on development 
projects and business oppo rtunities in the 
region. Calgary, Sandman Hotel. 8:30 a.m.- 
1:30 p.m. $40. Contact: Patricia O'Connell, 
(403) 220-7735. 
November 20  
The Export Specialist: A Career Option-
University of British Columbia Centre for 
Continuing Education. Pros and cons of a 
career in exporting will be discussed. Topics 
will include start-up and process, marketing 
strategies, training opportunities, selling, 
financial aspects, the current export cli-
mate, cultural factors and life-style con-
siderations. Vancouver, University of British 
Columbia. 7:00-10:00 p.m. $40. Contact: 
Janet Fraser, (604) 222-5272/5240. 
November 20-21  
Asia Pacific Business Outlook-Executive. 
Programmes, University of British Colum-
bia. Business and government representa-
tives from Japan, Korea, the People's Repub-
lic of China, Singapore and Hong Kong will 
speak on matters of economic growth, 
business outlook, financial arrangements, 
and government policy with respect to inter-
national business. Vancouver, Hyatt Re-
gency. $495. Contact: Elly Driessen, (604) 
224-8400. 
November 24  
Marketing Computer Software in the Far 
East-Software Industry Developers Asso-
ciation/DRIE. Victoria. $15. Contact: Keith 
Thomlinson, (604) 384-2432. 
November 25 
Marketing Computer Software in the Far 
East-Software Industry Developers Asso-
ciation/DRI E. Vancouver. $15. Contact: Tom 
O'Flaherty, (604) 294-2394. 
November 25-26 
International Financial Centres: Canada's 
Bridge for World Trade-Financial Post 
Conferences/Government of British Colum-
bia. Defining what the creation of these 
centres in Vancouver and Montreal will 
mean for Canadian business, the positive 
implications and the risks. Vancouver, Pan 
Pacific Vancouver Hotel. $395. Contact: 
Paula Gould, (416) 596-5681. 
November (T.B.A.) 
Exporting Agriculture, Food and Fish Prod-
ucts to Japan-DRIE/Agriculture Canada. 
Vancouver. Contact: Rod Johnson, (604) 
661-2267. 
December 11  
China Business Seminar-External Affairs/ 
Canada-China Trade Council. A one-day 

seminar designed to inform participants of 
significant developments in Canada-China 
trade with special focus on oppo rtunities in 
China for Canadian industrial sectors, 
including manufacturing, energy and re-
source processing. The seminar will feature 
speakers from both the public and private 
sectors, including many from Chinese orga-
nizations. Calgary, Palliser Hotel. Contact: 
Deborah Hancock, (416) 364-8321. 
December 12  
China Business Seminar-External Affairs/ 
Canada-China Trade Council. Vancouver, 
Hotel Vancouver. Contact: Deborah Han-
cock, (416) 364-8321. 
January  14  
Hiring an Agent for the Pacific Rim 
Markets-Asia Pacific Business Institute. 
Choosing the wrong agent overseas can be 
time-consuming, frustrating, and very ex-
pensive. In this day-long roundtable, 
various-sized companies will compare notes 
on some of the problems-and successes-
that they have had over the years. Van-
couver, Meridien Hotel. $145. Contact: Eliza-
beth Jefferson, (604) 684-1323. 
January 22  
First Alberta International Business Con-
ference - Going International: Now or 
Never-University of Calgary/Calgary 
Chamber of Commerce/Calgary Export 
Club/Canadian Export Association. The 
purpose of this one-day conference is to 
provide an intensive executive update and 
briefing on international business issues 
that have a direct impact on Alberta busi-
nesses. Calgary, Palliser Hotel. $195. Con-
tact: Patricia O'Connell, (403) 220-7735. 

Outside Canada  
November 13  
World Bank Briefing Sessions-World Bank, 
Information and Public Affairs Department. 
At these sessions, World Bank representa-
tives discuss how to access information at 
the Bank, how to bid, procurement policies 
and its financing mechanisms. World Bank 
HO., Washington, D.C. Contact: Candace 
Brice, (202) 477-5322. Another World Bank 
briefing session is scheduled for Decem-
ber 11. ' 
January 4-7 
International Marketing Strategies: West 
Asia-American Marketing Association/In-
stitute of Marketing Management/Ministry 
of External Affairs, Government of India. 
The program will consist of structured 
sessions , and special workshops. Delhi, 
India. Contact: Registrar, 1987 International 
Marketing Conference, (312) 648-0536. 

If you or your organization are planning an export-oriented educational event for your 
business community or for a larger public, and would like to have the event recorded in 
the Export Education Calendar, please contact the International Business Research 
Centre before Dec. 31, 1986, at: The Conference Board of Canada, 255 Smyth Rd., 
Ottawa, Ont. K1H 8M7. Tel: (613) 526-3280. Telex: 053-3043. 
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Trade Update 

Patience paves way to wealthy profit 
V 

Continued from page 1 
plants, transportation equipment, nickel 
refineries and possibly in the geological and 
metallurgical fields. However, this is a most 
difficult market where penetration by Cana-
dian companies is low and prospects appear 
modest. 
• Bulgaria: Country is beginning to integrate 
more with other Eastern European nations. 
Last year, Canada's exports were valued at 
$28 million. Its 1986 plan calls for about two-
thirds of total investment to be directed 

Trade procurement 
Continued from page 1 

The first two days of the 
conference are closed work-
ing sessions but, in the follow-
ing two days, delegates from 
UN procurement agencies 

worldwide will meet with Canadian industry 
representatives. 

Canadian firms wishing to participate or 
to obtain more detailed information on the 
conference, which will be held at the Ottawa 
Congress Centre, 55 Colonel By Drive in 
Ottawa, should contact — preferably before 
Nov. 14, 1986 — Sherri Lillico, Business 
Development Officer, Canadian Commercial 
Corporation, 50 O'Connor St., 11th Floor, 
Metropolitan Life Building, Ottawa K1A 056. 
Tel: (613) 995-0560. 

Trading houses 
Companies anxious to export have an 

opportunity to join the experts in this field by 
participating in seminars being held this 
month in centres in central and western 
Canada. 

The seminars are on trading houses — 
often regarded as "one of the best kept 
secrets" in Canada — and the services they 
provide to exporters and would-be exporters. 

And services they do provide. To let the 
secret out of the bag, the fact is trading 
houses account for 40 per cent of Canada's 
overseas exports and contribute more than 
$11 billion to Canada's total exports. 

Sponsored by the Canadian Export Asso-
ciation and the Council of Canadian Trading 
Houses, the seminar dates and locations are: 
Nov. 17, Vancouver; Nov. 18, Edmonton; Nov. 
20, Saskatoon; Nov. 21, Winnipeg. 

Seminar fees are $60 for members; $70 for 
non-members, with cheques payable to the 
Canadian Export Association. 

To register, contact Miss Marcelle La-
pointe, Canadian Export Association, 99 
Bank St., Suite 250, Ottawa K1P 6B9. Tel: 
(613) 238-8888.  

towards machinery, equipment and technical 
assembly work, and roughly 20 per cent 
towards new construction. Opportunities also 
exist in electronics and communications; 
petroleum; machine equipment and tools; 
food processing and packaging equipment; 
building material technology; mining equip-
ment; and waste recycling technology and 
equipment. Restrictions on hard currency 
imports are in place. 
• Czechoslovakia: One of the most credit-
worthy and debt-free countries in Eastern 
Europe, importing $21.5 million worth of 
Canadian goods and services last year. Cau-
tious about dealing with the west, but oppor-
tunities in the electronics, communications, 
pulp and paper, pipeline services, and energy-
related industries are worth exploring. The 
Export Development Corporation (EDC) has 
a $20 million (U.S.) line of credit established 
for sales of Canadian goods and services to 
this country. 
• German Democratic Republic: Canadian 
exports last year to this country totalled 
$105.9 million (of which $94 million was 
barley and wheat). Opportunities exist in 
chemicals, metallurgy, and pulp and paper 
industry upgrading. There is also a market for 
Canadian firms with expertise in sophisti-
cated and energy-efficient technology for 
machine building and light industry. EDC has 
increased to $25 million an existing line of 
credit to encourage the purchase of Cana-
dian products. Trade fairs a great way to 
break into market. 
• Hungary: Anxious to spend money on 
imports to improve its industrial base, Hun-
gary last year imported $15.8 million in 
Canadian goods. Good market for machinery, 
equipment and technology to improve this 
base, and for engineering products, pharma-
ceuticals and pesticides. EDC has renewed a 
$10 million line of credit and several major 

TechnologyT1PS 
Canadian technology firms anxious to - 

improve the competitiveness of their prod-
ucts, processes or services in domestic and 
international markets have the opportunity to 
discuss their specific needs with Technology 
Inflow Program (TIP) officers posted in Cana-
dian consulates and embassies throughout 
the world. TIP officers, in pre-arranged half-
hour interviews, will be available at the fol-
lowing locations and dates: Nov. 19, Ottawa; 
Nov. 20, Montreal; Nov. 21, Toronto; Nov. 24, 
Charlottetown, Moncton, Winnipeg and Cal-
gary; Nov. 25, St. John's, Halifax, Saskatoon, 
and Vancouver. To arrange an interview, 
contact the Technology Inflow Program, 
Department of External Affairs, Ottawa at 
(613) 995-7677. 

World Bank-funded projects which are under-
way have already led to contracts for Cana-
dian exporters. 

• Poland: Despite economic difficulties and 
heavy foreign debt, Poland is a major importer 
of western goods  —$35 million from Canada 
last year. Among East Bloc countries in 1985, 
Polish hard currency imports of $4.3 billion 
ranked second only to USSR western imports. 
Modernization of infrastructure is best market 
bet. One advantage of the Polish system (as 
well as in dealing with Hungary) — exporters 
gain direct access to end-users. 

• Romania: Imported $39 million in Cana-
dian goods last year. Though curtailing 
imports, has good relations with Canada be-
cause of Candu construction loans. EDC has 
a $10 million line of credit for Canadian firms 
contemplating sales outside the nuclear sec-
tor. Countertrade requirements are normally 
part of export transactions. 

• Soviet Union: The most important poten-
tial East European market for Canadian 
exporters, last year importing $1.6 billion 
from this country. Promising areas for Cana-
dian participation: energy (gas pipeline con-
struction, oil and gas exploration and develop-
ment); agriculture (technology, dry land 
farming, cattle breeding and distribution 
systems); and forestry. Wheat, of course, is 
the big seller. 

Further information on Canada-East Euro-
pean trade is available from External Affairs' 
USSR and Eastern Europe Trade Develop-
ment Division (RBT) at (613) 996-2858: .  or 
from offices of the Export Development Corp. 
In Ottawa call (613) 598-2500. 
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Pacific Rim penetration focus of forum 
Just about everything a Canadian ex-

porter would want to know to successfully 
penetrate the lucrative and growing mar-
kets of the Pacific Rim will be provided 
first-hand at the upcoming Fifth Pacific 
Rim Opportunities Conference (PROC V) 
slated for March 9-11 in Vancouver, B.C. 

Organizers say the forum, stressing 
"strategies f or success," will bring together 

Canada-ltaly  

More than Italian pasta 
and Canadian salmon were 
on the table last month at 
Toronto's Canadian-Italian 
Trade Symposium. 

That's where Minister for 
International Trade Pat Car-
ney and her counterpart, 
Italian Foreign Trade Min-
ister Ri no Formica, met dur-
ing the latter's one-week 
visit to Canada — a trip that 
also included meetings in 
Montreal and Vancouver. 

Topping the varied busi-
ness menu, which was si-
milar to that served on 
Formica's other Canadian 
stops, were, according to 
External Affairs officials, 
discussions focusing on 
"the substantial potential 
for increased trade promo-
tion and industrial cooper-
ation" between the two trading partners. 

Designed to "open a new era of economic 
relations between Canada and Italy in 
industrial cooperation, transfer of tech- 

It's being described as a sales first — and 
one that is likely to put a Canadian 
company right on track for increased sales 

An apple-a-day . . . . 

If there Is truth to the adage "an apple a day 
keeps the doctor away," then there were a lot 
of healthy people In the world last year. That's 
when Canada sold $29.5 million worth of 
fresh apples and anoiher $2.5 million in juice 
and apple sauce to clients In more than 30 
countries. •  

trade and investment experts for discus-
sions that will focus on "innovative ap-
proaches" that exporters have adopted to 
penetrate "some of the most challenging 
and, ultimately, rewarding, markets in the 
world." Rewards last year totalled $11 
billion in Canadian exports. 

They also say that PROC V will include a 
pre-conference Pacific Rim Overview that 

to the United States. 
That's what spokesmen for Lavalin Inc. 

and its newly acquired Urban Transporta-
tion Development Corp. (UTDC) are say-
ing about the transport firm's contract to 
supply commuter rail cars to the Florida 
Department of Transportation. 

Under the recently signed contract, 18 
Canadian-designed and built double- 
decked (Bi-level) commuter rail cars will 
be provided to operate on 60 miles of rail 
line in the Dade, Broward and Palm Beach 

Turn to page 6 — Canadian 

will be an up-date on economic develop-
ments in the 15 markets that constitute the 
region. 

Perhaps even more important to export-
ers and would-be exporters, and planned 
as an extension to the conference, are two 
days of scheduled interviews with the 
Department of External Affairs' trade corn- 

Turn to page 6 — Selling 

Business a bonus 
in sunny Jamaica 

". . .Come back to Jamaica. . ." 
That's what many winter-weary Cana-

dians dream about — or do — this time of 
year. 

Many of these fortunate "snow geese" 
are business persons who, like other vaca-
tioners, pay a hefty penny for their one- or 
two-week spot in the sun. 

Wouldn't it make good "business" sense 
to enjoy Jamaica's sun, sea and sand — 
while having this relaxation paid for by 
profits from a business deal you contracted 
while on "vacation"? 

That enriching possibility is not so far-
fetched, according to trade officials at the 
Canadian High Commission in Kingston, 
the capital of Jamaica. .. 

Enough building castles in the sand. 
Here's the scoop: 

A market for Canadian products and 
services exists in Jamaica. Mind you, the 
commercial contracts the country awards 
tend to be sinftl tia-ffleenttety less than 
sioo,cupt- 6 Lit 'tflexea ThIhntieS 

Time deeree iCh" s` short-ch ang ng 
Canadians otelibTelifflxports, say trade 
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Top talks table trade ties 

More than smiles traded — Minister for International Trade 
Pat Carney and Italian Foreign Trade Minister Rino Formica, 
privately discussed trade issues prior to both addressing the 
Canadian-Italian Trade Symposium held last month in 
Toronto. Trade enhancement was the order of the day. 

nology and joint ventures," the visit by 
Formica — who headed a delegation of 
senior Italian business and media repre- 

Turn to page 3 — Menu 
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Good sales prospects from around the world 
Brazil — Several Brazilian companies are 
seeking pa rtners for joint ventures, invest-
ment capital and technology transfers, ac-
cording to bulletins from the Embassy of 
Brazil. One company, which has the labor 
force and capital, is seeking new technology 
and ideas for the manufacture of natural 
terra cotta kitchen and household articles; 
another company, engaged in the manufac-
ture of electronic automating equipment, 
particularly in the pulp and cardboard 
packaging area, seeks investment in capital 
and equipment; while a third firm, in the 
graphics field, seeks financing for expan-
sion and machine development; and a 
mining equipment company seeks tech-
nological know-how for a variety of projects. 
Details are available from Guilherme Arroio, 
Counsellor, Embassy of Brazil, 255 Albert 
St., Suite 900, Ottawa K1P 6A9. Tel: (613) 
237-1090. 

Egypt — Experienced companies are invited 
by Egypt's Nuclear Materials Corporation to 
prequalify for a technical and economic 
feasibility study for the construction of a 
production line to extract uranium in the 
form of yellow cake from phosphoric acid. 
The phosphoric acid is produced by the wet 
process. Annual production capacity as 
phosphorous pentoxide is 60,000 tons. This 
is to be raised to 120,000 tons under Egypt's 
1987-92 five-year plan. Companies interested 
in prequalifying may purchase prequalifica-
tion documents, at cost of 150 Egyptian 
pounds, from The Director General for 
Financial and Administrative Affairs, Nuclear 
Materials Corp., Maadi-Oattamyia Road, 
Box 530 ,  Maadi, Cairo, Egypt. Complete 
details are available from the Canadian 
Embassy, Cairo. Telex: (Destination code 
91) 92677. Answerback (CANCAR UN). 

Greece — The Hellenic Civil Aviation 
Authority has announced a tender for the 
supply of one central unit of flight informa-
tion display systems  (CRI).  Closing date 
for receipt of .bids is Nov. 25. Post can 
forward documents, at cost of $55460, to 
interested Canadian companies. Contact 
the Canadian Embassy, Athens. Telex: (Des-
tination code 601) 215584. Answerback: 
(215584 DOM GR). 

, .e 

Greece — A tender for the supply of 45,000 
spacers'and 9.000 sets of stockbridge-type 
dampers has been announced by the Hel-
lenic Public Power Corporation. Closing 
date for receipt of bids is Nov. 24. Post can 
messenger documents ,  at cost of $55-$60, 
to Interested Canadian companies. Contact 
the Canadian Embassy. Athens. 

Hungary — A World Bank-financed tender 
is expected to be announced by the end of 
the year by the Hungarian PTT which plans 
tO develop Its telecommunications sector 
during the period 1987 to 1991. The project 
will involve the supply of the following 

components: transmission, PCM equipment, 
microwave links and equipment; transmulti-
plexers, fibre optic lines, systems for coaxial 
cables; cables for local and rural networks; 
operational maintenance centre; telex, data 
and videotex equipment; instruments for 
cable and transmission measurements; bat-
teries; and technical assistance. Companies 
interested in bidding have to apply to the 
headquarters of the PTT or to Elektroimpex. 
For complete details, best first to contact 
S.B. Gyonyor, Commercial Officer, Cana-
dian Embassy, Budapest. Telex: (Destina-
tion code 61) 224588. Answerback: (CDA H). 

Kenya — The Government of Kenya, as part 
of its second Health and Population project, 
has announced a tender for the supply of 
three mobile health units for use in remote 
districts. The project is being financed by 
the International Development Association 
(IDA) and several external donor agencies. 
Procurement of the units is in accordance 
with the Government of Kenya's procure- 

Marketplace 
ment procedures and the guidelines for 
procurement under World Bank loans and 
IDA credits. Tender documents, at cost of 
U.S. $31 and accompanied by a one per cent 
bid bond of the total bid, may be obtained 
from the Procurement Officer, Inte-
grated Rural Health and Family Planning 
Project, Ministry of Health, Room 505 Afya 
House, Box 30016, Nairobi, Kenya. Closing 
date for receipt of bids is Dec. 15. Suggest 
interested companies seeking complete de-
tails contact the Canadian High Commis-
sion in Nairobi. Telex: (Destination code 
987) 22198. Answerback: (22198 DOMCAN). 

Sweden — Contracts for high-performance 
technical work stations, primarily for use in 
universities and government administration 
branches, are to be called by the Swedish 
Agency for Administrative Development 
(Statskontoret). Vendors interested in ten-
dering should submit their capabilities, in 
writing, by Nov. 23 (tenders will be delivered 
Dec. 15 at latest) to Statskontoret, Upphan-
dlingsenheten, Box 34107, S-100, 26 Stock-
holm, Sweden. Assistance may also be 
provided by the Canadian Embassy. Telex: 
(Destination code 54) 10687. Answerback: 
(10687 DOMCAN S). 

Sweden — Companies interested in supply-
ing the National Swedish Police Board with 
an automatic fingerprint identification sys-
tem should apply in writing. by Dec. 5, 
though closing date for receipt of bids is 
Jan. 19. Applications should be made to 
Rikspolisstyrelsen, Juridiska Se ktionen/ 
Inkop, Box 12256, S-102 26 Stockholm. 

Because of late receipt of notice and 
because invitations will not exceed five , 

 interested parties might request more im-
mediate assistance through the Canadian 
Embassy in Stockholm. 
Turkey — Company here has indicated 
interest in importing kraft, tissue paper, 
pulpwood and timber (beech, pine and fir). 
Interested Canadian exporters may contact 
the company directly: Mr. Kemal Suzer, 
President, lkiler Ticaret Sanayi Ve Pazar-
lama A.S., Izmir, Turkey. Telex: 33110 
ZLER-TR. 
Turkey — A tender with a closing date of 
Dec. 1 has been announced by Turkish Pulp 
and Paper Industries for the supply of 5,000 
tons of long-fibred, semi-bleached sulphate 
pulp. Bid documents are available free of 
charge and can be forwarded by the post to 
interested Canadian companies. Contact 
the Canadian Embassy, Ankara. Telex: (Des-
tination code 607) 42369. Answerback: 
(42369 DCAN  TA). 

Turkey — A tender for the supply of laser 
units has been announced by the Hacettepe 
University. Required are one CO2  contin-
uous wave surgery laser, primarily for neuro 
and dermatology surgery, and two 85 watt 
peak ND-YAG lasers, one for brain surgery 
and the other for general surgery. Closing 
date for receipt of bids is Nov. 25 and a bid 
bond of three per cent is required. Post can 
forward bid documents to interested Cana-
dian companies. Contact the Canadian 
Embassy, Ankara. 

Turkey — Requirement for 60,000 cubic 
metres of Canadian pine logs is so urgent, 
a major importing company here, Guney 
Pazarlama, says it is willing to fly to Canada 
for negotiations with potential exporters. 
The logs, to be a minimum 3.5 metres, will 
be used to produce construction and joinery 
grade timber. In addition to the need for first 
and third class quality logs, the company 
also wants to know the optimum log size per 
order as far as freight cost is concerned. 
Interested Canadian companies may con-
tact the importer directly by telexing Sahin 
Comoglu, Guney Pazarlama (tlx 67367 
TUEX  TA) or by going through the Cana-
dian Embassy in Ankara. 

Turkey — A major Turkish trading house, 
which also owns sawmill facilities and manu-
factures pencils, is interested in importing 
logs from Canada. Species required are 
pine, fir, spruce, beech, cedar, linden and 
alder. The logs will be used to make pencils 
and for the production of timber. Interested 
Canadian companies should contact Mr. 
Ziya Gunay, Anadolu Export A.S., Ankara 
Bolge Md., Selanik Caddesi 44/1„ Kizilay, 
Ankara. Telex: 42242. Copies of correipon-
dence should also be forwarded to the 
Canadian Embassy in Ankara. Telex: (Desti-
nation code 607) 42369. Answerback: (42369 
DCAN TR). 

Débouchés commercial.- 	
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Trading News 

Trade Opportunities — Update 

Good guy image opens Saudi doors 
China door-opener 

Canadian companies interested in pur-
suing trade opportunities with the People's 
Republic of China and other countries may 
get off on the right foot by contacting 
Bricanada International Ltd. of Toronto. 
The international trade and investment 
company is seeking Canadian manufac-
turers interested in joint venture manufac-
turing. technology transfer, compensation 
trade, and import/export. The company, 
with an 'open-door approach to trade and 
commerce, is also involved in marketing 
assistance in Hong Kong, Britain, the United 
States and the Middle East. Details are 
available from Joseph Robert Johnston, 
Chairman and CEO. Bricanada Interna-
tional Ltd.,  Suite 1801, 1 Yonge St., Toronto 
M5E 1E5. Tel: (416) 362-8783. 

Canada-U.S. standards 
An agreement that could facilitate trade 

between Canada and the United States has 
been signed by the Canadian Standards 
Association (CSA) and Undenvriters Labor-
atories Inc. (UL) of Northbrook. Illinois. The 
agreement involves co-operation in the 
development of harmonized standards for 
the North American market and. *here 
practical, harmonization with international 
standards. In the areas of certification 
programs, testing and inspection, say offi-
cials,  the long-range goal is for both CSA 
and UL to accept each other's test results in 
cases where the standards are identical for 
both organizations. Where they are not 
identical, they will work towards the recog-
nition of test results conducted by each 
organization in accordance with the other's 
standards. ' 

Continued  from  page 1 
sentativel — was more than a forum of food 
for thought. 

In fact, some very meaty issues — the 
majority of which should benefit Canadian 
entrepreneurs — were savOured by both 
countries. 

"The ministers." lay trade officials. "con-
cluded that the Italian mission had contri-
buted significantly to establishing a solid 
base for Industrial cooperation and joint 
ventures,  especially in the fields of transpor-
tation equipment,  aerospace,  electronics , 

 plastics, chemicals, on and gas equipment 
and high fashion clothkwie ° 
-• Indeed, the entire mission really was not a 
meal to be taken lightly -- especially when it's 
rezdized that In 1985, Canadian exports to 
this Mediterranean market totalled some 
$325 million. During the  urne  period. stains-

, lice show: Canadians Imported from Italy 
goods and services valued at 81.3 billion — 
clearly a trade surplus In Italy's favor. ' 

ln essence; Minister Carney stated at the 
"brut° Syrnposiurrt•you sell twice as much 
!II, as we 00 to you. We must expand our 

!S_11,11PriMary products while inmate; 
upstream into valuotadded 

Canadians, on the whole,  have a "good 
guy" image in Saudi Arabia and they should 
be capitalizing on it to increase their sales to 
that country, says Douglas Valentine, 
Canada's Ambassador to Saudi Arabia. 

That was the message Valentine hammered 
home in a speech recently at a meeting of the 
Vancouver, B.C. Chapter of the Canadian 
Export Association. 

Valentine noted there are "excellent busi-
ness opportunities" in that country and that 
Canadian exporters could take advantage of 
them by better advertising of their goods and 
services. 

There is a "strong market" in Saudi Arabia, 
Valentine said, for food and consumer goods 
to satisfy the sophisticated tastes acquired by 
the Arabs during the oil boom years. As well, 
as a result of the Chernobyl incident in the 
Soviet Union, the Saudis banned all food 
imports from Europe. Now they are seeking 
alternate sources of supply. 

Other export opportunities, according to 
Valentine, are in autoparts and repair services, 
and in high technology industries. The latter 
would assist Saudi Arabia in its search for 
labor-saving technology to help alleviate the 
country's over-employment problem. 

Trade officials at External Affairs. following 
up on Valentine's comments, also add that, 
since Saudi Arabia now has completed most 
of its major capital projects and has the infra-
structure firmly in place, new challenges and 
opportunities for Canadian companies are 
being presented in the operations and main-
tenance fields. 

These, say trade officials, are sectors the 
Canadian government has identified as 
among its major priorities in Saudi Arabia. 

While Canada's image in Saudi Arabia is a 

goods and services." 
Carney cited, as well, examples of 

Canadian-Italian success stories, noting that 
the Italian firm, Pirelli Cables' Canada, estab-
lished in this country in 1952, now has plants 
across Canada, including one in Surrey, B.C. 
which Minister Formica visited. 

On the other hand, there is the Canadian 
firm, GEAC, which is currently computerizing 
the extensive libraries of the Vatican. As well, 
said Carney, through joint ventures in third 
countries, "Italians and Canadians together 
have won contracts to build thermal power 
plants in China and Egypt." 

Although numerous opportunities exist for 
increased trade, there is still, Carney inti-
mated, much room for improvement. 

"While governments can lay the ground-
work." said Carney, "most of the follow-up 
must be undertaken by the private sector. We 

look to the private sector to lead us to a 
revitalized, substantive commercial rela-
tionship." 

More information on how the private sector 
can realize this goal or on trade opportunities 
that exist with Italy is available from External 
Affairs' Western Europe Trade Development 
Division (RWT) at (613) 995-9403.  

good one, said Valentine, this country's low 
profile there is one of the major reasons for its 
relatively low volume of business with the 
Saudis. Last year, for instance, Canadian 
exports to Saudi Arabia totalled approxi-
mately $231 million. 

This was mostly in the form of barley, auto-
mobiles, lumber and electronics — but, as 
Valentine said, there are other Saudi import 
needs that can be met by Canadians. 

Valentine also added that, while high freight 
costs and the generally small size of Canadian 
firms could be offsetting, these factors should 
challenge — rather than discourage — in-
creased trade between the two countries. 

Further information on Canada-Saudi 
trade and possible export opportunities is 
available from External Affairs' Middle East 
Trade Development Division (GMT) at (613) 
993-7043; or call Info Export. 

Sales can shine 
in vacation sun 
Continued from page 1 
officials in the field, is two-fold: 
• Because of the limited size of most con-
tracts, local importers tend to buy from long-
established suppliers — or they hop a plane 
for the one-and-a half-hour flight to Miami to 
purchase their requirements from whole-
salers/distributors in southern Florida; and 
• Because of the limited returns, Canadian 
companies attempting to enter the Jamaican 
market — through the rarely successful letter 
or telex — are unwilling to incur the expenses 
of a business flight to Jamaica. 

What the Canadian High Commission in 
Jamaica notes is that, annually, 80,000 Cana-
dian tourists visit Jamaica. A vast number, 
assuredly, are business persons or company 
representatives on their "time off." 

The suggestion of the High  Commission  is 
that, to take advantage of the export oppor-
tunities Jamaica offers, Canadian entrepre-
neurs on a Jamaica vacation should stay an 
extra day or two to explore the business 
services the High Commission offers. 

Quite simply, before setting off on your 
winter "vacation," during which you would 
like to mix business with pleasure, phone or 
write the trade commissioner in Kingston. He 
or she will then determine if there is a market 
for your products or services. If the answer is 
yes, stay a few days extra to explore the 
opportunities — which also could lead to 
other markets in the Caribbean. 

As the High Commission says: "You could 
end up paying for your vacation from the 
profit on your first sale." 
• Canadian companies interested in pursu-
ing this wintery way into sunny sales should 
contact the Canadian High Commission, P.O. 
Box 1500, Kingston 10, Jamaica, WI. Telex: 
(Destination code 291) 2130. Answerback: 
(2130 BEAVER JA). 

Assistance may also be provided through 
External Affairs' Caribbean and Central 
America Trade Development Division (LCT) 
at (613) 996-3877. 

Menu for markets proves palatable 



Catch of the day 
New York — Some 22 Canadian fish proces-
sors brought their catch to New York last 
month in what's been called a highly suc-
cessful foray into that huge market. 

And although it's still too early to talk 
about sales figures, the Canadian companies 
— coming from New Brunswick, Nova 
Scotia, Newfoundland and Quebec — were 
all pleased with the enthusiastic response 
from the more than 150 U.S. buyers, brokers 
and wholesalers attending the one-day 
event. 

Canadian delicacies on display included 
both new products — seafood rolls with 
shrimp, convenience packs and hot samples 
such as cod au gratin — as well as traditional 
ones — smoked herring, mackerel and 
canned lobster. 

Organized by, and at the Canadian Consu-
late General in New York, the event offered 
the Canadian participants an excellent intro-
duction into the lucrative New York area 
market. 

For more information on similar shows or 
trade opportunities in the U.S., contact 
R. Steinbock at External Affairs' Fisheries 
and Fish Products Division. (TAF), tel: (613) 
996-3558; or call Info Export. 

Want a taste?— Bob Wilton, Eastern Ocean 
Products of Lewisporte, Nfld., attracted 
many 'customers' in New York. 

Trade Fairs 

Food, drink show appetizing to exporters 
London — With an appetite for an even 
greater share of world food exports, Canada 
will return in full force to U.K.'s capital city 
Feb. 1-5. 

That's when the 5th International Food and 
Drink Exhibition (I FE) will be held in London's 
Olympia exhibition complex. 

Growing by leaps and bounds since its 
inception seven years ago, the show — it is 
held every two years — is expected to surpass 
the record 40,000 visitor attendance figures 
registered in 1985. 

Last year's event attracted some 1,200 
exhibitors from 42 countries — including 21 
Canadian companies — making it one of the 
major food and drink shows in the world after 
Germany's ANUGA and France's SIAL. 

Canada's products on display, originating 
from eight provinces, were highly popular 
with showgoers, netting this country's partici-
pants excellent results worth close to $1.5 
million in on-site sales, with another $14 
million expected in follow-up orders. 

In addition to local purchase orders, a large 
percentage of Canadian sales and prospects 
were made with companies from other Euro-
pean countries and from as far away as the 
Middle East, the Caribbean, Taiwan and 
Australia. 

Another sign of the popularity of Canadian 
products at the show were the close to 800 

New Orleans — If commercial sailing is your 
trade, then Louisiana is the place. 

That's where the 9th International Work 

Boat Show will be 
held in New Or-
leans' Louisiana 
Superdome, Jan. 
15-17. 

A showcase for 
equipment, prod-
ucts and services 
In the commercial 
boating industry, 
the show attracts 
manufacturers of 

electronic, navigation and communi-
cations equipment, all above and below deck 
equipment, accessories and services. 

This year's show, with Canada's second 
national participation, is expected to net this 

burr 

Full steam ahead to New Orleans' Work Boat 
Show In Louisiana. 

The 5th International 
Food & Drink Exhibition 
1-5 February 1987 
London Olympia 

inquiries received, with 59 agents or distri-
butors expected to be signed up. 

Categories to be exhibited at the show 
include bakery products, dairy and milk 
products, dehydrated, diabetic and dietetic 
foods, fats, and oils, fish and fish products 
and meat and poultry. 

Other products on display will range from 
delicatessen and fine foods to rice, pasta, 
cereals, grains, spices and condiments, sugar, 
chocolates and confectionery as well as 
beverages, both alcoholic and non-alcoholic. 

IFE — according to trade officials — will 
offer an excellent opportunity to penetrate 
the expanding market for food and drink in 
the U.K., as well as to reach the London-
based buyers who supply other regional and 
international markets in Europe, the Middle 
East and Africa. 

For more information on the show, contact 
Michael Wondergem at External Affairs' Mar-
keting Promotion Europe Division (RCTF), 
tel: (613) 996-4547; or call Info Export. * 

country's 11 participants more than $28 
million in sales over the year. 

Some 12,000 trade visitors and buyers from 
all over the world are expected to attend next 
year's event, including work boat and fishing 
vessel operators, engine, electronics, marine 
supply dealers and distributors, boat building 
and repair yard and offshore suppliers, naval 

'Participation in the show is 
designed to show a dynamic 
Canadian industry.' 

architects, midstream fueling and manufac-
turers representatives. 

Participation in the show is designed to 
maintain and develop the customer base for 
Canadian manufacturers in the U.S. by show-
ing a dynamic Canadian industry with capabil-
ities in product planning and production. 

The New Orleans area, with a heavy concen-
tration of work boat activity and technology 
in both inland waterways and offshore service 
sectors as well as commercial fishing, is an 
ideal location for a show of this nature. 

For more information on the show or 
details on how to participate, contact 
S. Gawreletz at External Affairs' United States 
Trade Development and Investment Division 
(UTW), tel: (613) 991-9479; or call Info 
Export. 

Crysta-Mix Canada Ltd. of Mississauga, Ont. 
was a popular attraction at !FE 85 in London. 

THE 1987 
INTERNATIONAL 

WORK 
BOAT 
SHOW 
AND COMMERCIAL BOATING 
AND FISHING SEMINARS 

Canada weighs anchor for boat show 
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Medical suppliers 
get a shot in arm 
at a Mexican show 
Mexico City — Want to give your ailing 
health care products sales a shot in the 
arm? 

Then consider attending the International 
Hospital Equipment Exhibition to be held in 
this city, Jan. 19-22. 

Mexican buyers, including top government 
officials and purchasing managers, will be 

HOSPITAL 
MEXICO 
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looking for a full range of hospital systems 
and equipment, ranging from hospital beds 
and basic patient care products to diagnostic 
and patient monitoring systems, therapeutic 
electromedical and laboratory apparatus. 

Other products on the Mexican shopping 
list include medical and surgical supplies, 
X-ray equipment, maintenance systems — 
food services, laundry; sanitation — as well 
as communications, security and comput-
erized management systems. 

Following last year's devastating earth-
quake — close to 1,500 medical buildings, 
including three hospital centres, were dam-
aged or totally destroyed — Mexico has 
embarked on a U.S. $64 million hospital 
reconstruction and expansion program. 

This, together with a U.S. $4 billion Health 
Plan program launched in 1984, has opened 
up, according to trade officials, numerous 
market opportunities for Canadian com-
panies in the field. • 

And in addition to nine lines of credit 
totalling U.S. $110 million established 
between Canada's EDC and Mexico, sales 
to that country have  also  been boosted by 
close to U.S. $550 million International 
Bank loans for earthquake rehabilitation 
and reconstruction, including health services 
upgrading. 

Exporters to Mexico got a further boost 
with the lifting of most import restrictions 
and the dropping of import permits as a 
result of Mexico joining GATT. 

And trade officials also point out that 
Mexico's growing industrial sector and 
manufacturing capabilities are opening 
many possibilities for joint ventures and 
manufacturing licensing agreements in both 
the local market and third country exports. 

For more information on the show or 
details on how to participate, contact Carlos 
Munante at External Affairs' South America 
Trade Development Division (LSTF), tel: 
(613) 996-2268; or call Info Export. 

Trade Fairs 

Canada sows seeds for Saudi sales 
Rlyadh — If you are looking for growing 
agricultural sales to the multi-billion-dollar 
Saudi market, then here's an event worth 
cultivating next spring. 

That's when the 6th Agriculture, Irrigation 
& Agri-Industry Show (SaudiAgriculture 87) 
will be held in Saudi Arabia's capital city. 

Billed as the Middle East's top agriculture 
show — the 1986 event netted Canadian 
participants over $3 million in on-site sales, 
with an impressive $20 million expected to 
follow — the April 5-9 event will cover all 
aspects of agriculture, including dairy farming, 
livestock husbandry and animal health and 
poultry. 
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Lambert Peat Moss inc. of  Rivière-Quelle,  
Que. made important inroads into the Saudi 
market at this year's show in Riyadh. 

Australia —Canadian agricultural machinery 
manufacturers had a real 'field day' at three 
recently held agriculture shows 'down under'. 

And despite great odds — a depressed 
Australian market for agricultural machinery 
— the Canadian participants at Ag Quip field 
days in Gunnedah, New South Wales, Farm-
fest field days in Toowoomba, Queensland 
and Dowerin field days in Dowerin, West 
Australia, expected to reap more than $15 

Other products and services to be dielayed 
range from plant protection and nutrition to 
seeds and seed technology, irrigation and 
water engineering, greenhouses and horti-
culture, harvesting and grain handling, prod-
uct processing and storage, tractors and 
agricultural equipment as well as consultancy 
and management services. 

Despite the recent downturn in oil revenues, 
agriculture remains a top priority in Saudi 
Arabia's current 5-Year Plan (1985-90). 

This in turn gives exporters of advanced 
technology and modern equipment continued 
sales opportunities to that huge market as the 
Kingdom is determined to achieve a strong 
agricultural base and food security right 
across the country, as well as improve 
production efficiency. 

Visitors expected at the show include 
personnel engaged in agricultural production, 
processing, storage, distribution, marketing 
and retail activities — from government 
officials to land owners, farmers, growers and 
producers, machinery importers and distri-
butors, veterinarians and fish farmers. 

For more information on the show, contact 
Robert Grison at External Affairs' Middle East 
Trade Development Division (GMT), tel: (613) 
990-5997; or call Info Export. 

Details on how to participate can be 
obtained directly from Derek Complin at 
Unilink, tel: (416) 291-6359. 

million worth of sales over the next 12 
months. 

Canadian presence at the shows — they 
drew over 1,000 exhibitors and more than 
175,000 trade visitors — helped underscore 
this country's reputation as a leader in 
dryland grain growing technology in the 
Australian market. 

Although eastern Australia is again facing a 
severe dry spell — with the consequent slump 

in farm machinery sales 
trade officials report the 
possibility of an exceptional 
crop in western Australia e  following heavy rainfall, that 

r, could lead to improved 
machinery sales in 1987. 

But as foreign competition 
is slated to pick up in the 
Australian market, Canadian 
agricultural machinery 
manufacturers are urged to 
'hang in' there to protect 
their sales leads and be 
ready to move in when the 
market rebounds. 

For more information on 
similar shows in the region, 
contact External Affairs' Asia 
Pacific South Trade Devel-
opment Division (PST), tel: 
(613) 995-1678, 996-5876; 
or simply call Info Expo rt . * 
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Coming out on top `down under' 
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Canadian farm machinery manufacturers, including Versatile 
Farm Equipment Company of Winnipeg, made an excellent 
showing in three recently-held field days in Australia. 



Trade Digest 
Computing sales 

Two orders from Mexican firms worth 
more than $8-million have been received 
by Control Data of Mississauga, Ont. 
The company will supply 22 new CYBER 
810 computer systems to Vitro, a plastics 
and glass manufacturer, and Banrural, a 
national bank in Mexico. 
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Débouchés Comm 

Trade Update 

Canadian commuter cars Florida bound 

First outside Ontario —18 double-decked commuter rail cars are being supplied to the Florida 
Department of Transportation by Lavalin Inc./Urban Transportation Development Corp. 

Pointer on the USSR 
Canadian enterprises, from heavy machin-

ery manufacturers to high-tech innovators, 
that want to market in the USSR, will find 
Doing Business in the USSR, a helpful 
volume. 

The 400-page report provides background 
on Soviet business practices, financing, 
patent protection, trade shows and advertis-
ing. Updated quarterly, Doing Business in the 
USSR, also identifies potential areas of suc-
cess for Canadian exporters. 

Russian imports from OECD countries 
reach $30 billion a year. The Soviets are also 
Canada's most important trading partner in 
Eastern Europe. While grain has dominated 
our trade in the past, the potential is now here 
to change that. 

The report is published by Business Inter-
national S.A., as part of their "Doing Business 
in Eastern Europe" series. For further infor-
mation contact Billie Blackhurst, Director, 
Published Services, Business International 
S.A., 12-14 Chemin Rieu/CH-1208, Geneva 
Switzerland. sk- 

Selling strategies 
Continued from page 1 
missioners stationed in the Pacific region. 
They know the area's import requirements 
and the real and potential opportunities that 
exist for interested Canadian exporters. 

Here are some of the numerous and con-
current sessions PROC V will look at and 
examine: 
• Market outlooks for Canadian energy and 
mineral products and expertise, manufac-
tured goods, agriculture, food and forest 
products; 
• How Canadian companies can tap into 
new trade and investment financing markets 
in Asia; 
• The bonuses and pitfalls of entering into 
joint ventures and technology transfers to 
win contracts in Asia; 
• How Canadian exporters can make use of 
trading houses; 
• Countertrade and offset requirements in 
the Pacific Rim markets; 
• New and traditional sources of financing 
for trade, project development and tech- 

Continued from page 1 

counties of Southern Florida. 

"The sale," say transport firm spokesmen, 
"represents the first application of UTDC's 
double-decked commuter vehicles outside 
Ontario and will act as a showcase for other 
potential customers in the United States." 

The vehicles on the new commuter rail line 
are expected to begin passenger carrying 
service by June, 1988. Each will carry some 
14,000 passengers a day and will greatly 
relieve traffic congestion on Highway 1-95, a 
major Florida interstate. 

succeed in Pacific 
nology transfer in the region; 
• Political and economic developments in 
the Philippines; 
• The outlook for Hong Kong toward the 
year 2000; and 
• Possibilities for cooperation with Australia, 
one of Canada's major competitors in the 
Pacific Rim. 

The conference, which each yeaiattracts 
more attendees, is sponsored by The Cana-
dian Committee, Pacific Basin Economic 
Council (PBEC); the Department of External 
Affairs; the Canadian Chamber of Commerce; 
the Canadian Export Association; the Cana-
dian Manufacturers' Association; the Cana-
dian International Development Agency; the 
governments of British Columbia and Ontario: 
and the bilateral councils for China, Japan 
and Korea. 

For registration details, the scheduling of 
interviews with trade commissioners, or more 
information on PROC V, contact the Canadian 
Committee, PBEC, Suite 301, 200 Elgin St., 
Ottawa K2P 2J7. Tel: (613) 238-4000. * 

The UTDC vehicles, which can comfortably 
seat 162 passengers, have been modified in 
design to meet all U.S. Federal Railroad and 
American Association of Railroad regulations. 

One of the largest commuter coaches in the 
world, the Bi-level is extremely popular in 
Toronto where GO Transit has 151 vehicles in 
operation and 63 more on order. Last year, 
they carried 12 million passengers on the 
212-mile system. 

The vehicles for the Florida contract, say 
company spokesmen, will be manufactured 
at UTDC's facilities in Thunder Bay and 
Kingston, Ont. 

[3] 
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Débouchés en profondeur dans le Pacifique 
Tout ce que l'exportateur canadien peut 

vouloir apprendre sur la façon d'attaquer 
les lucratifs marchés en bordure du Paci-
fique sera à l'ordre du jour de la cinquième 
conférence sur les débouchés en bordure 
du Pacifique (PROC V), qui aura lieu du 
9 au 11 mars à Vancouver (C.-B.) 

Les organisateurs précisent que cet 
événement, axé sur les stratégies de réus- 

Le mois dernier, le minis-
tre canadien du Commerce 
extérieur, Mme Pat Carney, 
a rencontré à Toronto son 
homologue italien, M. Rino 
Formica. 

Ce dernier effectuait une 
visite d'une semaine au Ca-
nada, s'arrêtant également 
à Montréal et Vancouver. 

Les rencontres ne se sont 
pas limitées aux banquets 
officiels, le menu commer-
cial étant fort varié. 

Selon un porte-parole du 
ministère des Affaires exté-
rieures, les discussions ont 
surtout porté sur les possi-
bilités considérables d'ac- 

Il s'agirait d'une première, qui pourrait 
transporter une société canadienne vers 
des ventes accrues aux États-Unis. 

Ventes à croquer 
Adam n'est pas le seul à avoir été tenté par 

la pomme, car l'an dernier le Canada a vendu 
dans le monde pour-29,5 millions de dollars 
de pommes fralches et pour 2,5 millions de 
Jus et de compote de pomme à des clients de 
plus de 30 pays.  

site, rassemblera des spécialistes du com-
merce et de l'investissement extérieurs, en 
vue de discussions qui s'attarderont sur les 
façons innovatrices adoptées par des ex-
portateurs pour percer sur certains des 
marchés parmi les plus difficiles mais éga-
lement les plus lucratifs au monde. 

L'an dernier, les exportations cana-
diennes en bordure du Pacifique ont atteint 

C'est du moins l'avis de la société Lavalin 
I nc. et des porte-paroles de sa récente 
acquisition, la Urban Transportation Devel-
opment Corp. (UTDC), qui viennent de 
décrocher un contrat du ministère des 
Transports de Floride, visant des wagons 
de trains de banlieue. 

En vertu de cette transaction récente, 
18 wagons-passagers à impériale, conçus 
et fabriqués au Canada, seront livrés pour 
effectuer le service de banlieue sur 60 milles 

(Voir page 6: Accueil.) 

les 11 milliards de dollars. 
La conférence sera précédée d'un survol 

des ces débouchés, où il sera question de 
l'évolution économique récente des 15 mar-
chés de cette région. 

En complément de ce colloque, les ex-
portateurs actuels et éventuels tireront 
peut-être encore plus d'avantages de deux 

(Voir page 6: Ateliers.) 

La Jamaïque, île 
desoleil, d'affaires 

La Jamaïque ... L'hiver est à nos portes 
et de nombreux Canadiens rêvent déjà au 
soleil et aux plages de cette île enchan-
teresse. 

Beaucoup de ces vacanciers d'hiver sont 
des gens d'affaires qui dépenseront une 
somme considérable pour une semaine ou 
deux de détente. 

Si vous faites partie de cette catégorie de 
touristes, avez-vous déjà songé que ces 
vacances pourraient être payées par les 
bénéfices d'un contrat commercial? 

' Cette possibilité n'est pas à négliger, 
nous indiquent nos délégués commer-
ciaux du haut-commissariat du Canada à 
Kingston, la capitale de la Jamaïque. 

Il existe effectivement en Jamaïque un 
marché pour les produits canadiens. Les 
contrats sont habituellement d'envergure 
limitée, en général moins de 100 000 dol-
lars, mais ils existent. 

Selon nos délégués, deux facteurs expli-
quent pourquoi nos exportateurs ne con-
naissent pas plus de succèà sur ce marché. 

En premier lieu, à cause de la valeur rela- 
(Voir page 3: Le soleil.) 

Discussions canado-italiennes 	Dept of External Affairs 
Min. die Aff;:des eViâcio  é  Menu commercuatwA 

croître les échanges corn- Des échanges commerciaux tout sourires — Le ministre du 
merciaux et la coopération Commerce extérieur, Mme Pat Carney, et son homologue 
industrielle. 	 italien, M. Rino Formica, se sont entretenus en privé de dues 

La visite de M. Formica 	

- 
t ons d'échanges bilatéraux, avant de prendre la parole à 

qui était accompagné d'une 
l'occasion de la conférence surie commerce canado-italien, 

délégation d'importants 
tenue à Toronto le mois dernier. 

représentants des milieux des affaires et 	le plan de la coopération industrielle, du 
des médias italiens, visait à »donner le 	transfert de la technologie et des entre- 
coup d'envoi à une nouvelle ère de relations 	prises conjointes». 
économiques entre le Canada et l'Italie sur 	 (Voir page 3: De bons.) 

Contrat sur la bonne voie... ferrée 
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Débouchés commerciaux 

Voici des débouchés à l'exportation 
Brésil — Plusieurs sociétés brésiliennes 
recherchent des partenaires en vue d'entre-
prises conjointes, d'investissements et de 
transferts de technologie: une entreprise 
désire obtenir de nouvelles techniques et de 
nouveaux concepts pour la fabrication d'ar-
ticles ménagers et de cuisine en terre cuite 
naturelle; une société de fabrication d'é-
quipement électronique d'automatisation, 
spécialisée dans la pâte de papier et l'embal-
lage de carton, recherche des investisseurs; 
une entreprise, qui oeuvre dans le graphisme, 
cherche du financement pour son expansion; 
une société d'équipement minier désire 
obtenir des compétences techniques. Com-
muniquer avec M. Guilherme Arroio, con-
seiller à l'ambassade du Brésil, 255, rue 
Albert, bureau 900, Ottawa K1P 6A9. Tél.: 
(613) 237-1090. 
Égypte— La Nuclear Materials Corporation 
d'Égypte invite les sociétés bien établies à 
établir leur admissibilité en vue d'une étude 
économique et technique de faisabilité sur 
la construction d'une ligne de production 
d'uranium en aggloméré jaune à partir 
d'acide phosphorique. L'acide est produit 
par procédé humide. La production annu-
elle, sous forme d'acide pyrophosphoreux, 
atteint 60 000 tonnes actuellement, avec un 
objectif de 120 000 tonnes dans le cadre du 
plan quinquennal égyptien pour 1987-1992. 
Pour se procurer les documents néces-
saires, au coût de 150 livres égyptiennes, 
écrire au Director General for Financial and 
Administrative Affairs, Nuclear Materials 
Corp., Maadi-Qattamyia Road, Box 530, 
Maadi, Le Caire, Égypte. On peut obtenir 
tous les détails en communiquant avec 
l'ambassade du Canada au Caire, télex: 
(code de destination 91) 92677, indicatif 
(CANCAR UN). 

Grèce — La Hellenic Civil Aviation Authority 
vient de lancer un appel d'offres en vue 
d'acquérir un poste central de systèmes 
d'affichage d'information de vol (écrans 
cathodiques). Les soumissions seront ac-
ceptées jusqu'au 25 novembre. Notre mis-
sion peut transmettre les documents perti-
nents, au coût de 55 à 60 $. Communiquer 
avec l'ambassade du Canada à Athènes, 
télex: (code de destination 601) 215584, 
indicatif (215584 DOM GR). 

Grèce — La Hel lenic Public Power Corpora-
tion procède à un appel d'offres visant 
45 000 cales d'épaisseur et 9 000 jeux 
d'amortisseurs de type stockbridge. Les 
soumissions doivent être présentées avant 
le 24 novembre. Notre mission peut trans-
mettre les documents pertinents, au coût de 
55 à 60 $. Communiquer avec l'ambassade 
du Canada à Athènes. 
Hongrie — D'ici la fin de l'année, les postes 
et télégraphes (P.T.T.) de Hongrie devraient 
lancer un appel d'offres dans le cadre d'un 
projet financé par la Banque mondiale. L'or-
ganisme, qui a l'intention d'étendre ses 

réseaux de télécommunication entre 1987 
et 1991, aura besoin des éléments suivants: 
matériel de transmission, équipement MIC, 
équipement et liaisons par micro-ondes, 
dispositifs transmultiplex, lignes à fibres 
optiques, réseaux de câbles coaxiaux, 
câbles pour réseaux locaux et ruraux, un 
centre d'entretien d'exploitation, équipe-
ment de télex, transmission de données et 
vidéotex, instruments de mesure pour le 
câble et les transmissions, piles et services 
d'aide technique. Présenter sa candidature 
aux PTT ou à Elektroimpex. Pour plus de 
détails, il est préférable de communiquer 
auparavant avec S.B. Gyonyor, délégué 
commercial de l'ambassade du Canada à 
Budapest, télex: (code de destination 61) 
224588, indicatif (CDA H). 

Marchés mondiaux 

par écrit d'ici le 5 décembre à Rikspolis-
styrelsen, Juridiska Sektionen/lnkop, Box 
12256, S-102 26 Stockholm. Communiquer 
également avec l'ambassade du Canada en 
Suède. 

Turquie — Une entreprise locale a manifesté 
l'intention d'importer du papier kraft, du 
papier de soie, du bois à pâte et du bois brut 
(hêtre, pin et sapin). Communiquer directe-
ment avec M. Kemal Suzer, President, lkiler 
Ticaret Sanayi Ve Pazarlama A.S., Izmir, 
Turquie. Télex: 33110 ZLER-TR. 

Turquie — La Turkish Pulp and Paper 
Industries acceptera jusqu'au ler décembre 
les soumissions à l'égard de 5 000 tonnes de 
pâte au sulfate semi-blanchie, à fibres lon-
gues. Notre mission peut transmettre les 
documents, disponibles sans frais, aux 
sociétés canadiennes. Communiquer avec 
l'ambassade du Canada à Ankara. 

Turquie — L'université Hacettepe vient de 
lancer un appel d'offres visant des lasers, 
notamment un laser chirurgical au CO2  à 
onde continue, principalement pour la 
neurochirurgie et la dermatologie, et deux 
lasers au néodyme-YAG, d'une puissance 
de crête de 85 watts, le premier pour la 
chirurgie du cerveau et l'autre pour la 
chirurgie générale. Les soumissions seront 
acceptées jusqu'au 25 novembre, avec un 
cautionnement de soumission de 3%. Notre 
ambassade peut transmettre les documents 
nécessaires. Communiquer avec l'ambas-
sade du Canada a Ankara. 

Turquie— La Guney Pazarlama, une impor-
tante société turque d'importation, a un 
besoin tellement urgent de billes de pin 
canadien qu'elle est prête à venir au Canada 
négocier avec des exportateurs canadiens. 
On désire acheter 60 000 mètres cubes de 
billes d'au moins 3,5 mètres, qui serviront à 
produire du bois d'oeuvre de construction et 
de charpente. La société désire obtenir des 
billes de première et troisième classe et 
déterminer les dimensions optimales des 
lots par commande afin de minimiser les 
frais de transport. Communiquer directe-
ment avec l'importateur en expédiant un 
télex à Sahin Comoglu, Guney Pazarlama 
(tlx 67367 TUEX  TA), ou encore passer par 
l'entremise de l'ambassade du Canada à 
Ankara. 

Turquie — Une importante maison de com-
merce turque, qui possède également une 
scierie et une usine de crayons, songe à 
importer des billes du Canada, notamment 
du pin, du sapin, de l'épinette, du hêtre, du 
cèdre, de l'aune et du tilleul. Les billes 
serviront à la production de crayons et de 
bois d'oeuvre. Communiquer avec M. Zjya 
Gunay, Anadolu Export A.S., Ankara Bolge 
Md., Selanik Caddesi 44/1, Kizilay, Ankara. 
Télex: 42242. On recommande également 
de transmettre une copie des lettres échan-
gées à l'ambassade du Canada à Ankara. 

Kenya — Dans le cadre de son deuxième 
projet Santé et Population, le gouverne-
ment du Kenya, vient de lancer un appel 
d'offres à l'égard de trois unités sanitaires 

•  mobiles destinées au service en régions 
éloignées. On peut obtenir les documents 
de l'appel d'offres, contre paiement de 31 $ 
US et présentation d'un cautionnement de 
'soumission représentant 1 % de la valeur de 
la soumission, en écrivant au Procurement 
Officer, lntegrated Rural Health and Family 
Planning Project, Ministry of Health, Room 
505 Afya House, Box 30016 Nairobi, Kenya. 
Les soumissions seront acceptées jusqu'au 
15 décembre. On suggère aux sociétés 
canadiennes qui désirent obtenir de plus 
amples renseignements de communiquer 
avec le haut-commissariat du Canada à 
Nairobi, télex: (code de destination 987) 
22198, indicatif (22198 DOMCAN). 

Suède — Le Statskontoret, l'organisme 
suédois de développement administratif, 
accordera bientôt des contrats à l'égard de 
postes de travail techniques à rendement 
élevé. Les fournisseurs éventuels devraient 
faire preuve de leur admissibilité, par écrit, 
avant le 23 novembre (l'appel d'offres arrive 
à échéance le 15 décembre). Il faut écrire au 
Statskontoret, Upphandlingsenheten, Box 
34107,  S-100,26 Stockholm, Suède. L'ambas-
sade du Canada à Stockholm peut égale-
ment vous apporter son concours; commu-
niquer par télex, (code de destination 54) 
10687, indicatif (10687 DOMCAN S). 
Suède — La police suédoise est à la 
recherche d'un système automatisé d'iden-
tification à base d'empreintes digitales. Les 
soumissions doivent parvenir d'ici le 19 jan-
vier. Mais vu que seules cinq invitations à 
soumissionner seront envoyées, les sociétés 
canadiennes devraient faire une demande 



Bons tuyaux 
Fenêtre sur la Chine 

Les sociétés canadiennes qui s'intéres-
sent aux débouchés commerciaux de la 
République populaire de Chine et d'autres 
pays pourraient y gagner en communiquant 
avec la Bricanada International Ltd., de 
Toronto. Cette société internationale de 
commerce et d'investissement est à la 
recherche de fabricants canadiens qui en-
visagent la fabrication en entreprise con-
jointe, le transfert de technologie, le com-
merce de contrepartie et l'import-export. 
L'entreprise torontoise, qui travaille avec 
une attitude de porte ouverte au commerce 
intérieur et extérieur, s'occupe également 
d'aide à la commercialisation à Hong Kong, 
en Grande-Bretagne, aux États-Unis et au 
Moyen-Orient. Pour de plus amples rensei-
gnements, communiquer avec M. Joseph 
Robert Johnston, président directeur géné-
ral, Bricanada International Ltd., Suite 1801, 
1 Yonge St., Toronto M5E 1E5. Tél.: (416) 
362-8783. 

Échanges Canada-É.-U. 
Un accord susceptible de faciliter les 

échanges entre le Canada et les États-Unis 
vient d'être signé par l'Association cana-
dienne de normalisation (ACNOR) et les 
Undenvriters Laboratories Inc. (UL), de 
Northbrook (Illinois). Cet accord prévoit la 
coopération des deux organismes en vue de 
l'élaboration de normes uniformisées pour 
le marché nord-américain et, dans la mesure 
du possible, l'harmonisation avec les 
normes internationales. 

Nouvelles — Débouchés commerciaux 

Nos produits bien vus en Arabie 

	

L'ambassadeur du Canada en Arabie 	maintenant que l'Arabie saoudite achève ses 

	

saoudite, M. Douglas Valentine, affirme que 	grands projets d'investissement et que son 

	

dans l'ensemble, le Canada dégage une 	infrastructure est bien implantée, les sociétés 

	

impression positive dans ce pays et que nos 	canadiennes auraient intérêt à se tourner vers 

	

entreprises devraient en profiter pour y ac- 	les nouveaux débouchés des secteurs de 
croître leurs exportations. 	 l'entretien et de l'exploitation. 

	

Tel est l'essentiel du discours prononcé par 	D'ailleurs, ces secteurs figurent parmi les 

	

M. Valentine lors d'une récente réunion de la 	priorités du gouvernement canadien pour le 

	

section de Vancouver (C.-B.) de l'Association 	marché saoudien. 
canadienne d'exportation. 

Pour de plus amples renseignements sur le 

	

Selon lui, l'Arabie saoudite offre d'excel- 	commerce avec l'Arabie saoudite et les dé- 

	

lents débouchés commerciaux que les expor- 	bouchés à l'exportation sur ce marché, com- 

	

tateurs canadiens devraient exploiter en 	muniquer avec la direction de l'expansion du 

	

faisant plus de publicité à leurs produits et 	commerce au Moyen-Orient (GMT), ministère 
leurs services. 	 des Affaires extérieures, au (613) 993-7043: 

	

Entre autres, il existe un marché vigoureux 	ou composer le numéro d'Info-Export. 	* 
pour les produits de consommation et les 
produits alimentaires, une demande créée Le soleil brillant par les exigences plus élevées qu'a permises 
le boom pétrolier. 

De plus, depuis la catastrophe de Cher- se fait tentant 
nobyl en Union soviétique. les Saoudiens ont 

(Suite de la première page.) 
banni tous les produits alimentaires euro- 

	

péens. Ils cherchent donc d'autres sources 	tivement limitée de la plupart des contrats, tes 
d'approvisionnement. 	 importateurs locaux ont tendance à s'appro- 

	

Selon M. Valentine, il existe également des 	visionner auprès de fournisseurs établis de 

	

débouchés à l'exportation dans les secteurs 	longue date, ou encore sautent dans l'avion 

	

des pièces d'automobile et des services de 	pour Miami, à une heure et demie de vol, pour  

	

réparation, ainsi que dans les industries à 	acheter chez des grossistes et distributeurs 

	

technologie de pointe. Dans ce dernier cas, 	du sud de la Floride.  

	

 l'Arabie saoudite souffre chroniquement 	Par ailleurs, à cause des bénéfices peu  
d'une pénurie de travailleurs et cherche imposants, les sociétés canadiennes qui s'i n- 

	

toujours des technologies permettant de 	téressent à ce marché tentent souvent de 

réduire la main-d'œuvre. 	 négocier par lettre ou télex, avec un succès 
limité, plutôt que de prendre le risque d'un 

	

Nos délégués commerciaux précisent que 	voyage d'affaires en Jamaïque. 
Pourtant, le haut-commissariat du Canada 

nous indique que 80 000 touristes canadiens 
(Suite de la première page.) de collaboration canado-italienne, comme le visitent chaque année la Jamaïque. Ce total 

comprend sûrement de nombreux gens d'af- 
Les représentants des deux pays ont effec- 	cas de Pirelli qui est arrivé au Canada en 

faires ou représentants d'entreprises venus 
tivement abordé des questions très impor- 	1952, comptant maintenant des usines par- 

recharger leurs batteries, 
tantes qui devraient pour la plupart ouvrir des 	tout au Canada, notamment celle de Surrey 

Comme le suggèrent nos délégués corn- 
possibilités aux entrepreneurs canadiens. 	(C.-B.), que M. Formica a visitée. 

merciaux, une fois sur place, pourquoi ne pas 
Les responsables commerciaux du minis- 	Parallèlement, la société canadienne GEAC 

profiter de l'occasion et rester un jour ou 
tère des Affaires extérieures soulignent que 	travaille actuellement à l'informatisation de 	- 

deux de plus pour profiter des services que 
les Ministres sont d'avis que cette mission 	l'immense catalogue de la bibliothèque du 

vous offre le haut-commissariat. 
italienne a contribué considérablement à la 	Vatican. 

Donc, si vous voulez joindre l'utile à l'agréa- 
mise en place d'une base solide en vue d'en- 	De plus, selon Mme Carney, des sociétés 	bic, communiquez avant vos vacances avec 
treprises conjointes et de la coopération 	canadiennes et italiennes s'unissent en entre- 	notre délégué commercial à Kingston, par 
Industrielle, en particulier dans les secteurs 	prises conjointes pour décrocher des contrats 	téléphone ou par écrit. Il déterminera s'il 
du matériel de transport, de l'aérospatiale, de 	dans des pays tiers, comme en témoignent 	existe des débouchés pour vos produits ou 
l'électronique, des plastiques, des produits 	les contrats décrochés en Chine et en Égypte 	vos services et, si tel est le cas, vous pourrez 
chimiques, de Téquipement pétrolier et gazier 	par des consortiums canado-italiens pour la 	prolonger vos vacances de quelques jours et 
et de la mode, 	 construction de centrales thermiques. 	 explorer ces possibilités qui pourraient même 

	

Malgré l'existence de nombreuses possibi- 	ouvrir d'autres portes ailleurs dans les Antilles. 

	

lités d'accroissement de nos échanges, Mme 	Comme le souligne le haut-commissariat, 

	

Carney est d'avis qu'il reste encore beaucoup 	votre premier contrat pourrait même payer 
à faire. 	 vos vacances! 

	

Comme elle le déclarait, les gouvernements 	Les sociétés canadiennes alléchées par ce 

	

peuvent tracer la voie, mais c'est au secteur 	concept peuvent communiquer avec le haut- 

	

privé qu'il revient de donner suite à ces mi- 	commissariat du Canada, P.O. Box 1500, 

	

tiatives et de forger une nouvelle relation 	Kingston 10, Jamaïque, W.I. Télex: (code de 
commerciale. 	 destination 291) 2130, indicatif (2130 BEA- 

	

Pour en savoir plus sur les débouchés 	VER JA). 	 - 

	

commerciaux en Italie et les possibilités du 	Vous pouvez également demander l'aide de 

	

secteur privé, communiquer avec la Direction 	la Direction de l'expansion du commerce 

	

de l'expansion du commerce en Europe de 	dans les Antilles et en Amérique centrale 

	

l'Ouest (RWT), ministère des Affaires exté- 	(LCT), ministère des Affaires extérieures, en 

rieures, au (613) 995-9403. 	 * 	composant le (613) 996-3877. 	 * 

De 
- 

bons débouchés au secteur privé 

Cette mission revêtait une importance par-
ticulière ,  vu qu'en 1985, les exportations 
canadiennes à destination d'Italie ont atteint 
quelque 525 millions de dollars, tandis que 
nos importations de produits italiens sont 
montées à 1,3 milliard, soit un surplus com-
mercial évident pour l'Italie. 

Comm• 	 e le déclarait Mme Carney à son 
homologue italien à Toronto. • nous vous 
achetons deux lois plus de produits que nous 
vous en vendons. Nous devons donc élargir 
nos échanges commerciaux dans les pro-
duits primaires tout en mettant l'accent sur 
les biens et les services à valeur ajoutée.» 

AVise Camey a également cité des exemples 



A toute vapeur vers la Nouvelle-Orléans. 

Ça mord à New York 
New York — Le mois dernier, un groupe de' 

 22 entreprises de transformation du pois-
son est allé dans la métropole américaine 
présenter ses produits. 

Et sans pouvoir encore donner de chiffres 
précis, il semble évident que le poisson a 
mordu à l'hameçon. 

Les sociétés canadiennes, qui provenaient 
du Québec, du Nouveau-Brunswick, de la 
Nouvelle-Écosse et de Terre-Neuve, ont 
manifesté leur satisfaction devant l'accueil 
enthousiaste que leur ont réservé plus de 
150 acheteurs, courtiers et grossistes qui 
ont assisté à l'événement. 

Au cours de la journée, les visiteurs ont pu 
retrouver des produits familiers comme le 
hareng fumé, le maquereau et le homard en 
conserve, et des nouveautés comme les rou-
lés de fruits de mer avec crevettes, de nou-
velles présentations pour la vente au détail 
et de la morue au gratin sortant du four. 

Cet événement, organisé par le consulat 
général du Canada à New York, a donné aux 
participants canadiens une excellente occa-
sion de sonder le lucratif marché de la 
région de New York. 

Pour de plus amples renseignements sur 
des salons similaires ou sur les débouchés 
commerciaux aux États-Unis, communiquer 
avec M. R. Steinbock, Direction des pêches 
et des produits de la pêche (TAF), ministère 
des Affaires extérieures, au (613) 996-3558; 
ou composer le numéro d'Info-Export. * 

Au suivant! — M. Bob Wilton, de la Eastern 
Ocean Products, de Lewisporte (T.-N.), a 
attiré nombre d'amateurs à New York. 

Foires commerciales 

Un marché al i  men. 
 •

•
. 
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,IFE 87 
Londres — Le Canada reviendra en force 
dans la capitale britannique cet hiver, pour se 
tailler une tranche encore plus grande du 
gâteau qu'est le marché mondial des produits 
alimentaires. 

Du 1 au 5 février, le International Food and 
Drink Exhibition (IFE) sera présenté au com-
plexe d'exposition Olympia. 

Depuis sa création il y a sept ans, ce salon 
biennal connaît une croissance phénomé-
nale: on prévoit dépasser le nombre record 
de 40 000 visiteurs enregistré en 1985. 

L'an dernier, l'événement a attiré quelque 
1 200 exposants de 42 pays, dont 21 sociétés 
canadiennes, ce qui en fait l'un des plus 
importants salons des aliments et boissons 
au monde, après l'ANUGA d'Allemagne et le 
SIAL de France. 

Les produits canadiens exposés, qui pro-
venaient de huit provinces, ont su séduire les 
visiteurs qui en ont acheté sur place pour 
1,5 million de dollars, avec des commandes 
anticipées de l'ordre de 14 millions. 

En plus des achats britanniques, une pro-
portion importante des ventes canadiennes 
provenait de clients d'autres pays européens 
et de marchés aussi éloignés que le Moyen-
Orient, les Antilles, Taiwan et l'Australie. 

La popularité des produits canadiens s'est 
manifestée également par près de 800 deman-
des de renseignements sérieuses et la nomi-
nation pressentie de 59 agents et distributeurs. 

Nouvelle-Orléans — Si la navigation com-
merciale est votre secteur d'activité, mettez 
les voiles sur la Louisiane. 

C'est au Superdome de la Nouvelle-Orléans 
qu'aura lieu du s  
15 au 17 janvier la 
e édition du Inter-
national Work Boat 
Show. 

Ce salon des pro-
duits, des services 
et de l'équipement 
pour la navigation 
commerciale attire 
des fabricants d'é-
quipement électro-
nique, de naviga-

tion et de communication, de matériel, d'ac-
cessoires et des services pour les navires. 

Cette année, la troisième participation 

The 5th International 
Food & Drink Exhibition 
1-5 February 1987 
London Olympia 

On retrouvait aux kiosques canadiens des 
produits de boulangerie, des produits laitiers, 
des aliments déshydratés, de régime et pour 
diabétiques, de l'huile et des matière grasses, 
du poisson et des produits dérivés, de la 
viande et de la volaille, sans oublier la charcu-
terie, les spécialités alimentaires, le riz, les 
pâtes alimentaires, les céréales, les épices et 
condiments, le sucre, le chocolat et les pâtis-
series, ainsi que les boissons, alcoolisées ou 
non. 

Selon nos délégués commerciaux, le salon 
IFE offre une excellente occasion de percer 
sur le marché britannique des aliments et des 
boissons en pleine expansion, en plus de 
rejoindre des acheteurs de Londres avec des 
clients en Europe, au Moyen-Orient et en 
Afrique. 

Pour de plus amples renseignements sur ce 
salon, communiquer avec M. Michael Won-
dergem, Direction de la promotion commer-
ciale en Europe (RCTF), ministère des Affaires 
extérieures, au (613) 996- 4547; ou composer 
le numéro d'Info-Export. 

nationale du Canada a rapporté à nos 11 ex-
posants des ventes prévues de l'ordre de 
28 millions de dollars au cours de l'année à 
venir. 

L'an prochain, on attend quelque 12 000 vi-
siteurs et acheteurs de partout dans le 
monde, notamment des propriétaires de flottes 

'Notre participation au salon 
vise à maintenir la clientèle 
américaine.' 
commerciales et de pêche, des vendeurs et 
distributeurs de moteurs, de matériel élec-
tronique et de produits maritimes, des four-
nisseurs de chantiers navals, de radoub et 
d'exploitation au large, des architectes navals 
et des représentants de fabricants. 

Notre participation au salon vise à mainte-
nir et renforcer la clientèle américaine des 
fabricants canadiens, en démontrant le dy-
namisme des entreprises canadiennes dans 
la planification et la production. 

La région de la Nouvelle-Orléans est l'en-
droit idéal pour un salon du genre, avec une 
forte concentration de navigation commer-
ciale et de pêche, tant dans les eaux inté-
rieures qu'en pleine mer, avec beaucoup 
d'activités au large. 

Pour plus de détails sur le salon ou la façon 
d'y participer, communiquer avec M. S. Gaw-
reletz, Direction de l'expansion du commerce 
et de l'investissement aux États-Unis (UTW), 
ministère des Affaires extérieures, au (613) 
991-9479; et ,  composer le numéro d'Info-
Export. 

Crysta-Mix Canada Ltd., de Mississauga 
(Ont.) a attiré les foules au salon 1985. 

THE 1987 
INTERNATIONAL 

WORK 
BOAT 
SHOW 
AND COMMERCIAL BOATING 
AND FISHING SEMINARS 

A toute vapeur vers la Louisiane 



Un marché en pleine 
santé au Mexique 
Mexico — Si vos ventes de produits de soins 
de santé ont besoin d'un nouveau marché 
pour prendre de la vigueur, vous devriez 
envisager de participer à l'exposition inter-
nationale de l'équipement hospitalier, qui 
aura lieu dans la capitale mexicaine du 
19 au 22 janvier. 

Des acheteurs mexicains, notamment des 
responsables gouvernementaux et des ges-
tionnaires des achats, seront à la recherche 
d'un éventail complet d'équipement et de 
systèmes hospitaliers, allant des lits d'hôpi-
tal et des produits de soins courants jus-
qu'aux systèmes de -diagnostic et de suivi 
des patients, en passant par l'équipement 
électromédical thérapeutique et de labora-
toire. 

Les Mexicains ont également l'intention 
d'acquérir des fournitures chirurgicales et 

Hospital Expo 87 
médicales, de l'équipement radiographique, 
des systèmes de soutien (services alimen-
taires, buanderie, stérilisation), ainsi que 
des systèmes de communication, de sécu-
rité et de gestion informatisée. 

Le tremblement de terre dévastateur de 
l'an dernier ayant endommagé ou complè-
tement détruit près de 1 500 immeubles 
médicaux, dont 3 centres hospitaliers, le 
Mexique a adopté un plan de reconstruction 
et d'expansion des hôpitaux de 64 millions 
de dollars US. 

Ce plan, avec le programme de santé 
publique de 4 milliards de dollars US lancé 
en 1984, ouvre selon nos délégués com-
merciaux de nombreux débouchés aux 
entreprises canadiennes du secteur. 

La S.E.E. a ouvert neuf lignes de crédit 
d'une valeur totale de 110 millions de dollars 
US avec le Mexique pour y stimuler nos 
ventes. En outre, les possibilités commer-
ciales sont encore accrues par les prêts de 
quelque 550 millions de dollars US accor-
dés par des banques mondiales, en vue de 
contribuer à la reconstruction après le 
tremblement de terre, ce qui comprend 
l'amélioration des services de santé. 

Nos exportateurs ont également de meil-
leures chances de réussir dans ce pays avec 
la levée de la plupart des restrictions à l'im-
portation et l'abandon du système de per-
mis d'importation, depuis que le Mexique 
s'est joint au GATT. 

Nos délégués commerciaux soulignent 
aussi que la croissance des secteurs indus-
triel et manufacturier du Mexique crée de 
nombreuses possibilités d'entreprise con-
jointe et de fabrication sous licence, tant 
pour le marché local qu'en exportations 
vers des pays tiers. 

Pour plus de détails sur le salon ou la 
façon d'y , participer, communiquer avec 
M. Carlos Munante, Direction de l'expansion 
du commerce en Amérique du Sud (LSTF), 
ministère des Affaires extérieures, au (613) 
996-2268; ou composer le numéro d'Info-
Export. *1 La Versatile Farm Equipment Company, de Winnipeg, a lait une 

'bonne récolte' aux salons australiens. 

Foires commerciales 

Riyad — Si vous voulez cultiver le marché 
agricole saoudien, qui s'évalue à des milliards 
de dollars, vous en aurez la possibilité dès le 
printemps prochain. 

L'occasion, c'est SaudiAgriculture 87, le 6e 
salon de l'agriculture, de l'irrigation et de 
l'agro-alimentaire tenu dans la capitale d'Ara-
bie saoudite. 

En 1986, les participants canadiens ont 
réalisé des ventes sur place du plus de 3 mil-
lions de dollars et prévoyaient recevoir d'au-
tres commandes de 20 millions, un résultat 
plus qu'impressionnant. 

Ce salon agricole, réputé le plus important 
du Moyen-Orient, couvrira du 5 au 9 avril tous 
les aspects de l'agriculture, notamment l'éle-
vage laitier, l'élevage du bétail, de la volaille et 
les soins vétérinaires. 

Nombre d'autres produits, services et sec-
teurs seront présentés au salon, entre autres 
des produits de nutrition et de protection des 
plantes, des semences et la technologie 
connexe, l'irrigation et les techniques de 
l'eau, les serres et l'horticulture, la récolte et 
la manutention du grain, le traitement et 
l'entreposage des produits agricoles, les 
tracteurs et les machines agricoles, ainsi que 
les services de gestion et de conseil. 

Malgré la chute récente des revenus pétro-
liers, l'agriculture demeure prioritaire dans le 
plan quinquennal actuel (1985-1990) de l'Ara-
bie saoudite. 

Le Royaume reste en effet déterminé à 
implanter une solide base agricole et assurer 
la sécurité de sa production alimentaire 
partout au pays, tout en améliorant l'effica-
cité de la production, ce qui maintiendra les 

Australie — Les fabricants canadiens ne 
craignent pas d'aller chercher leur clientèle 
partout où elle peut se trouver, même aux 
antipodes. 

Récemment, ils participaient à trois salons 
agricoles en Australie, soit le Ag Quip de 
Gunnedah (Nouvelles-Galles du Sud), le 
Farmfest de Toowoomba (Queensland) et le 
salon de Dowerin (Australie occidentale). 

Malgré le ralentissement du marché aus-
tralien, ils prévoient recevoir des commandes 
de plus de 15 millions de dollars au cours des 
12 prochains mois. 

LAMBERT PEAT MOSB-W 

Lambert Peat Moss Inc., de Rivière-Quelle, 
Qué., a fait d'importantes percées sur le 
marché saoudien au salon 1986. 

débouchés pour l'équipement moderne et la 
technologie de pointe dans cet énorme 
marché. 

On attend au salop une foule de spécia-
listes de la production agricole, de la trans-
formation, de l'entreposage, de la distribu-
tion, de la commercialisation et de la vente au 
détail, qu'il s'agisse de hauts fonctionnaires, 
de propriétaires terriens, d'agriculteurs, éle-
veurs et producteurs, d'importateurs et distri-
buteurs d'équipement, de vétérinaires et de 
pisciculteurs. 

Pour plus de détails, communiquer avec 
M. Robert Grison, Direction de l'expansion du 
commerce au Moyen-Orient (GMT), ministère 
des Affaires extérieures, au (613) 990-5997; 
ou composer le numéro d'Info-Export. 

Pour participer au salon, communiquer 
directement avec M. Derek Complin d'Uni-
link„ au (416) 291-6359. 

Ces expositions, qui ont attiré plus de 
1 000 exposants et 175 000 visiteurs, ont permis 
de confirmer la position du Canada à titre de 
leader du marché australien en technologie 
de culture céréalière pluviale. 

L'Est australien est de nouveau en proie à 
une difficile période de sécheresse, ce qui a 
fait tomber les ventes de machines agricoles, 
mais nos délégués commerciaux indiquent 
que les pluies abondantes dans l'Ouest per-
mettent d'espérer une récolte exceptionnelle, 
ce qui pourrait relancer les ventes d'équipe-
ment en 1987. 

Toutefois, la concurrence 
devrait également s'intensi-
fier et l'on conseille à nos 
fabricants de suivre de très 
près leurs intérêts là-bas et 
de se préparer au redresse-
ment prévu du marché. 

Pour de plus amples ren-
seignements sur les salons 
du genre dans cette région 
du globe, communiquer 
avec la Direction de l'expan-
sion du commerce en Asie. 
et dans le Pacifique Sud 
(PST), ministère des Affaires 
extérieures, au (613) 996- 
5876; ou composer le nu-
méro d'Info-Export. 

L'Arabie saoudite sème des millions 

Le Canada récolte en Australie 



N BREF 
Le Mexique s'informatise Ici 

La Control Data, de Mississauga (Ont.) 
vient de recevoir deux commandes d'une 
valeur de plus de 8 millions de dollars de 
sociétés mexicaines. L'entreprise livrera 
22 nouveaux systèmes informatiques 
CYBER 810 à la Vitro, un fabricant de 
verre et de plastique, et à la Banrural, 
une banque nationale mexicaine. 

Abonnement 
CanadExport est distribué gratuitement au 

Canada aux fabricants et aux milieux des 
affaires. Pour vous abonner au bulletin, veuillez 
remplir le bon de commande ci-dessous ou 
simplement appeler (sans frais) le centre Info-
Export au 1-800-267-8488. Pour tout c hangement 
d'adresse ou autre (cela prend huit semaines), 
prière de mentionner le numéro indiqué sur 
l'étiquette de votre enveloppe. 
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Société ou organisme 

Rue 	  

Ville, province (territoire) 	  

Code postal 	  

0 Français 	0 Anglais 
Renvoyer dûment rempli di: CanadExport (BTC), 
ministère des Affaires extérieures, édifice Lester 
B. Pearson, 125 Sussex, Ottawa (Ontario) K1 A 0G2. 
(Aiso amiable in English ) 
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Nouvelles commerciales 

Tuyaux sur l'U.R.S.S. 
Les entreprises canadiennes qui veulent 

percer sur le marché soviétique — qu'elles 
fabriquent de la machinerie lourde ou des 
produits à technologie de pointe — trouveront 
une mine de renseignements dans Doing 
Business in the USSR. 

Ce rapport de 400 pages explique les prati-
ques commerciales soviétiques, les méthodes 
de financement, la façon dont les brevets sont 
respectés, l'importance des foires commer-
ciales et la publicité. Mise à jour chaque 
trimestre, cette publication présente égale-
ment des débouchés intéressants aux expor-
tateurs canadiens. 

L'U.R.S.S. est le premier partenaire com-
mercial du Canada en Europe de l'Est. 

Le rapport est publié par la Business Inter-
national S.A., dans le cadre de la série « Doing 
Business in Eastern Europe». Pour de plus 
amples renseignements, communiquer avec 
M. Billie Blackhurst, Director, Published Ser-
vices, Business International S.A., 12-14 Che-
min Rieu/CH-1208, Genève, Suisse. 

Ateliers de ventes 
(Suite de la première page.) 

journées de rencontres individuelles avec les 
délégués commerciaux du ministère des 
Affaires extérieures en poste dans la région 
du Pacifique. Ces derniers connaissent bien 
la demande à l'importation de ces marchés et 
les débouchés réels et éventuels pour les 
exportateurs canadiens. 

Les nombreux ateliers parfois simultanés 
porteront entre autres sur les sujets suivants: 
• les perspectives commerciales pour les 
compétences et les produits canadiens dans 
les secteurs de l'énergie et des mines, des 
produits manufacturés, de l'agriculture, des 
aliments et des produits forestiers; 
• la façon dont les sociétés canadiennes 
peuvent profiter des nouveaux marchés asia-
tiques du commerce extérieur et du finance-
ment des investissements; 
• les avantages et les pièges des entreprises 
conjointes et des transferts de technologie 
comme moyens de décrocher des contrats en 
Asie; 

(Suite de la première page.) 
de voie dans les comtés de Dade, Broward et 
Palm Beach, dans le sud de la Floride. 

Selon Lavalin, cette transaction est par-
ticulièrement importante parce qu'il s'agit de 
la première vente des wagons à impériale de 
l'UTDC à l'extérieur de l'Ontario, ce qui 
donnera l'occasion à d'autres clients améri-
cains éventuels de voir cette technologie à 
l'oeuvre. 

Les wagons de cette nouvelle ligne de 
banlieue devraient accueillir leurs premiers 
passagers d'ici à juin 1988. Chaque wagon 
pourra transporter 14 000 passagers par jour, 
ce qui dégagera considérablement la circula- 

des plus pacifiques 
• la façon d'utiliser à bon escient les services 
des maisons de commerce; 

• le commerce de contrepartie et les échanges 
compensatoires en bordure du Pacifique; 

• les sources classiques et nouvelles de 
financement pour le commerce extérieur, 
l'élaboration de projet et le transfert de tech-
nologie dans la région; 

• le point économique et politique sur les 
Philippines; 

• les perspectives de Hong Kong au tournant 
du siècle; et 

• les possibilités de coopération avec l'Aus-
tralie, l'un des principaux concurrents du 
Canada dans le Pacifique. 

Pour plus de détails sur l'inscription, l'ho-
raire des entrevues avec les délégués com-
merciaux ou la conférence en général, com-
muniquer avec le comité canadien du Conseil 
économique du bassin du Pacifique, bureau 
301, 200, rue Elgin, Ottawa K2P 2J7. Tél.: 
(613) 238-4000. 
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tion sur l'autoroute 1-95, l'une des plus 
achalandées en Floride. 

Les wagons de l'UTDC, qui peuvent accueil-
lir confortablement 162 passagers assis, ont 
été adaptés de façon à respecter tous les 
règlements de la U.S. Federal Railroad et de 
l'Américan Association of Railroad. 

Le wagon-passagers à impériale, l'un des 
plus gros au monde, connaît une popularité 
énorme à Toronto, où la GO Transit en 
exploite 151 et en attend 63 autres. L'an 
dernier, ces wagons ont transporté 12 mil-
lions de passagers sur les 212 milles du réseau. 

Les wagons commandés par la Floride 
seront fabriqués aux usines de Thunder Bay 
et Kingston, en Ontario. 

Une première hors de l'Ontario — La Urban Transportation Development Corp., récemment 
acquise par Lavalin Inc., fournira 18 wagons-passagers à impériale pour trains de banlieue au 
ministère des Transports de Floride. 

Accueil impérial réservé à nos wagons 
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Canada-Japan trade 
given top priority 

Promptly pursuing the important Octo-
ber high level Japanese economic mission 
to Canada, Minister for International Trade 
Pat Carney, accompanied by a group of 
senior Canadian business persons, pulled 
a number of trade-provoking punches last 
week in Japan — aggressively promoting 
increased investment, joint ventures and 
technology transfer between the two 
countries. 

In meetings and addresses with govern-
ment officials, trade associations and mem-
bers of the Japanese private sector, the 

ffl 

All's shipshape Spicy world sales 
When it comes to savoring export suc-

cess, Canada can cut the mustard. Last 
year, statistics show, the country exported 
nearly $42 million worth of mustard seed, 
making Canada the world's major exporter 
of this producL 

Promising export 
areas studied 

A number of market studies *detailing 
specific sectors that offer export opportuni-
ties in South and Southeast Asia have been 
prepared by the Department of External 
Affairs. 

Commissioned and funded under the 
Asia-Pacific component of the National 
Trade Strategy, the studies concentrate on 
export opportunities in the areas of oil and 
gas, telecommunications, forestry, high 
technology, food processing, sporting 
goods and aerospace. 

• In announcing the studies, some of 
which are now available, Minister for 
International Trade Pat Carney said they 
"serve to define promising areas of oppor-
tunity for exports and joint ventures for 
Canadian suppliers in India, Pakistan, 
Thailand, Indonesia, Malaysia and Singa-
pore." 

In these growing market areas, Carney 
stressed, "Canadian companies will need 
to act expeditiously and adopt competitive 
and innovative approaches in order to be 
successful." 

The market studies available at this time 
are: 

Malaysia and Indonesia: Forestry— identi- 
Turn to page 6 — Sectors 

Malaysia — an important Canadian trad-
ing partner in the rapidly growing and 
lucrative Pacific Rim market — offers a 
number of export  and joint venture oppor-
tunities for Canadian companies. 

That was one of the many messages 
conveyed by Malaysian Minister of Foreign 
Affairs Dato Rais Yatim, keynote speaker at 
the three-day Canada-Malaysia Confer-
ence, held this fall in Ottawa. Statistics 
show that, in 1985, Canadian exports to 
Malaysia totalled $204.3 million, against 
Canadian imports from Malaysia valued at 
$146 million. 

Statistics also reveal that, for the first 
eight months of this year, the trade balance 
has changed. Now it lies in Malayrste 
favor, with exports to Canada amountipg. ‘-‘ 
to $92.4 million. Canada's exports tcWalay- 
sia, on the other hand, totalled $73 million. 

The trade imbalance aside, Minister 
Rais, in emphasizing the "close and grow-
ing trade relations" between the two coun-
tries, said that, in addition to enhancing 
trade, his country's Industrial Master Plan 
is encouraging technology transfer and 
investment. 

Indeed, with new incentives and in a 
Turn to page 5 — Conference 
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could give Ca-
nadian export-
ers healthy sales leads   

• Check out Marketplace for sales 
opportunities around the world .. 2 

• Two solo food shows let you 
take a bite out of the U.S. 	 4 

• Babcock & Wilcox wins major 
deal with pyramid effect 	 6 

Shaped for sales — A high speed, 500-ton 
capacity C-form forging press for shaping 
and strengthening structural elements in 
U.S. naval vessels has been shipped to 
the Long Beach Naval Shipyard in Cali-
fornia by John T. Hepburn, Limited of 
Toronto. The press, which is capable of 
planishing at 120 strokes per minute, is 
complete with a rotating die mounting 
head and electronic controls. Hepburn, 
which designs and manufactures hydrau-
lic presses, has also received orders for 
two additional forging presses from,the•, 
Naval Contract Centre in Washington, 
D.C. s 

Malaysian market potentiaL 

3 

'Japan must deal with the new Canada 
by increasing imports'  
message Minister Carney drove home — in 
a country that ranks as Canada's most 
important trading partner after the United 
States — reflected the recent Cabinet deci-
sion regarding the new "Canadian Strategy 
for Japan," an action plan that calls for: 
• stimulating an expanded and equitable 
trade flow; 
• making Canada an attractive destination 
for Japanese investment; 
• expanding financial market activity; 
• stimulating technology acquisition and 
development as well as industrial co-
operation; 
• using the Multilateral Trade Negotiations 
process to secure greater trade liberaliza-
tion; 
• promoting tourism; and 
• increasing political contacts to explore 
shared interests in such areas as regional 
secrtvt.-economic stability and global 

£1,1, ea e , neures 
,,,,... cOneee trade side particularly, Minister 

k-bagiey noted that Canada will continue in  
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Good sales prospects from around the world 
Brazil — The latest Investment Opportunity 
Bulletins issued by the Embassy of Brazil 
identify 12 Brazilian companies seeking 
joint venture and investment partners for 
projects across a broad spectrum of indus-
trial and financial activities. The oppor-
tunities are available in the following areas: 
automotive spare part manufacture and 
hydraulic fluid production; design engi-
neering and construction of airports, hydro 
and thermal power plants, high tension 
lines and substations, water and sewage 
plants, water and gas pipelines; petrochemi-
cal processing equipment; sanitary vitreous 
china manufacturing; IC socket and con-
nector manufacturing; manufacture of whirl-
pools, swimming pools and related equip-
ment; manufacture of automatic packing 
machines and equipment; electric, hydraulic 
vulcanizing equipment and materials; steel 
wool, steel and galvanized steel sponge 
manufacturing; recreational park design, 
construction and equipment, electronic 
recreational products; dairy products pro-
cessing plant and milk reception stations. 
Further details are available from Guilherme 
Arroio, Counsellor, Embassy of Brazil, 255 
Albert Street, Suite 900, Ottawa, Ontario, 
K1P 6A9. Tel: (613) 237-1090. 

Greece — A tender for the supply, installa-
tion and commissioning of the Athens 
terminal area radar system (ATARS) and 
operator display system has been an-
nounced by the Hellenic Civil Aviation 
Authority. Upon authorization and at cost of 
$55-$60, post can forward tender docu-
ments — closing date for receipt of bids is 
Dec. 30 — to interested Canadian com-
panies. Quote tender number 1026/86. Con-
tact the Canadian Embassy. Athens. Telex: 
(Destination code 601) 215584. Answerback: 
(215584 DOM GR). 

Greece — Two separate tenders have been 
announced by the Hellenic Telecommuni-
cations Organization. Tender number 7477, 
with a closing date of Dec. 17, is for 1,000 
tons of creosote oil, type l and  according to 
British standard 144. Prices to be quoted in 
Greek drachmae or U.S. dollars. Tender 
number 7484, with a closing date of Dec. 22. 
is for 78 compressor-dehydrator units to 
supply fresh and dry air to telephone cables. 
Price to be quoted in Greek drachmae. On 
authorization, post can messenger, at cost 
of $55-$60 each, tender documents to 
interested Canadian companies. Contact 
the Canadian Embassy, Athens. 

Hungary — Ten feed mill plant projects, 
financed by the World Bank and valued at 
some U.S. $4 million are requiring equip-
ment and supplies in a tender announced by 
the Agrotek Trading Company for Agricul-
tural Capital Equipment. Under the project, 
nine farms will expand their operations by 
adapting new equipment and technologies 
into existing lines. This will involve the 
supply of 28 types of equipment, including 
cooling towers, bucket elevators, gate valves 
and grinders. The tenth project involves the 
Installation of a new green field feed mill 

operation. Closing date for receipt of bids is 
Jan. 6, 1987. Bid documents cost U.S. $300 
and can be obtained from and should be 
forwarded to: Mr. G. Rozgonyi, Commercial 
Director, Agrotek Trading Co., H-1388, 
Budapest POB 86, Budapest VI, Bajcsy Zs ut 
57. Telex: 22-5651 or 22-6703. Remit-
tances, payable by cheque, to be made to 
account number 216-55076 of Agrotek, kept 
with the National Bank of Hungary, H-1850 
Budapest. Telex: 22-5755. Inquiries may be 
made to Canadian Embassy in Budapest. 
Telex: (Destination code 61) 224588. 
Answerback: (CDA H). 

Jordan — Firms in countries that are 
members of the World Bank are invited to 
prequalify for joint ventures for the design, 
preparation of tender documents and super-
vision of construction for upgrading and 
expanding wastewater treatment plants in 
the cities of Jerash and Salt. Issued by the 
Jordan Water Authority and financed 
through the International Bank for Recon-
struction and Development, the invitation 
says firms must be experienced in the 
design and preparation of specifications for 
,wastewater treatment plants, particularly 

Marketplace 
those employing oxidization ditch and ex-
tended aeration processes. They must also 
be experienced in the management of 
construction for such plants. Terms of 
reference, at cost of $40, may be obtained 
and forwarded by post to Canadian com-
panies upon telexed confirmation of interest. 
Closing date for receipt by the Jordan Water 
Authority of the qualification package is 
Dec. 13. Contact the Canadian Embassy, 
Amman. Telex: (Destination code 493) 
23080. Answerback: (23080 CANAD JO). 

Turkey — A Turkish construction and repre-
sentative company, named Inter, wishes to 
receive catalogues from manufacturers of 
snow fighting equipment so that it can make 
representation to supply the municipality of 
Erzurum with said equipment. The proposal 
to be submitted is for street snow cleaning 
equipment, street ice scrapers and snow 
ambulances which would be used to trans-
port patients from outlying villages to city 
hospitals. Interested Canadian manufac-
turers of such equipment should send 
detailed catalogues to Inter through the 
Canadian Embassy, Nenehatun Caddesi 75, 
Gaziosmanpasa, Ankara, Turkey. Telex: 
(Destination code 607) 42369. Answerback: 
(42369 DCAN TR). 

Turkey — Some 650 rock bits of various 
quantities and dimensions are required in a 
tender announced by the Turkish State 
Hydraulic Works. Complete specifications 
and tender documents, costing $200, can be 
obtained by the post and forwarded to 
interested Canadian companies. Closing 

date for receipt of bids is Jan. 8. Contact the 
Canadian Embassy, Ankara. 

Turkey — Equipment for a blast furnace is 
being sought in a tender announced by 
Turkish Iron and Steel Mills, Iskenderun. 
Specifications are for top charging equip-
ment for one furnace (large bell and bell 
ring, distributor); and top charging equip-
ment for two furnaces (large bell and ring). 
Deadline for receipt of bids is Dec. 16. Post 
can forward tender documents to interested 
Canadian companies, billing later through 
External Affairs. Contact the Canadian 
Embassy, Ankara. 

Turkey — A tender for the supply of 60 
million dental crown caps has been 
announced by the Turkish Red Crescent 
Society, the equivalent of Canada's Red 
Cross. Cost of bid documents is $175, with 
the bid bond being $12,000. Closing date for 
receipt of bids is Dec. 22. Tenderers should 
also provide product samples. Post can 
courier bid documents to interested Cana-
dian companies. Contact the Canadian 
Embassy, Ankara. 

Turkey — A tender for the supply of eight 
character generator units has been an-
nounced by the Turkish Radio and TV. 
Specifications include color TV video display 
generating system, compatible with CCIR 
625/50 and PAL (B.G.) color systems; upper 
and lower case characters; special Turkish 
alphabet characters; type face and form 
selection; and up-down time count features. 
Bid documents cost $200 and a bid bond of 
$3,600 is required. Closing date for receipt 
of bids is Jan. 8. Post can courier documents 
to interested Canadian companies, billing 
later through External Affairs. Contact the 
Canadian Embassy, Ankara. 

Turkey — A tender, with a closing date of 
Dec. 22, has been announced by the Turkish 
Ministry of Defence for the supply of one 
cartography system for use in the automation 
of map production, updating and revision 
work. The system will include the following 
components: one each digitizer system 
(automatic or semi-automatic computer); 
correction-arrangement system (one each 
flatbed plotter, one each film plotter); and 
computer system peripherals. Bid bond is 
not required. Documents are available free 
through the Office of the Military Attaché, 
Embassy of Turkey in Ottawa. Tel: (613) 
238-2552. More information may be available 
through External Affairs at (613) 996-4248. 

Turkey — A tender for 50 portable emergency 
radios has been announced by the Turkish 
Ministry of Defence. Specifications require 
the radios be battery-operated with internal 
manual crank, operate on international 
distress frequencies and meet SOLAS 
requirement. Modes should be A2A, A3A 
and A3E for KHZs of 500, 2128, 8364. Power 
outputs are 1.5W, 2W and 3W. Closing date 
for receipt of bids is Dec. 12. Documehts are 
available through the Office of the Military 
Attaché, Embassy of Turkey, Ottawa. Tel: 
(613) 238-2552. * 
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Turkey — A tender, with a closing date of 
Dec.21, has been announced by the Turkish 
Defence Ministry for the supply of a radar 
display system and communications equip-
ment. Bid documents may be obtained from 
the Office of the Military Attaché, Embassy 
of Turkey. Ottawa. Tel: (613) 238-2552. 

Turkey — With a bid closing date of Dec. 23, 
the Turkey-I nstanbul Water and Sewer Au-
thority (ISK1) has issued a tender for one 
mobile disinfection-chlorination unit two 
mobile freshwater control laboratories; and 
two mobile waste water control laboratories. 
Post can forward documents to interested 
Canadian companies, billing later through 
External Affairs. Contact the Canadian 
Embassy, Ankara. 
Turkey — A tender for the supply of 50,000 
call metering devices has been announced 
by the Turkish PTT. The units will be 12 KHZ 
signal-operated, subscriber-pulsed metering 
devices for telephone subscriber lines, with 
mechanical counter of LCD/LED display. 
Bid documents, at cost of $100, can be 
obtained by the post and fonvarded to 
interested Canadian companies for later 
billing through External Attains. Closing 
date for  receipt of bids is Dec. 25. Contact 
the Canadian Embassy, Ankara. 
Turkey — A tender for 205 vertical and 100 
horizontal hydraulic telescOpic, piston-type 
shock absorbers for railway coaches has 
been announced by the Turkey State Rail-
ways Administration. Closing date for receipt 
of bids is Dec. 26. Post can obtain docu-
ments, at cost of $31, for interested Canadian 
companies, billing later through External 
AffairS.  Contact the Canadian Embassy. 
Ankara. 	• . 	, 
Turiey — Twenty traffic-counter analyzers 
are required in a tender announced by the 
Turkish State Highways Department. The 
electroniC devices are for measuring. clas-
sifying. storing, transferring, programming. 
analyzing and printing traffic volume, veh icle 
kind, speed, vehicle length, axle configura-
tion and headway distance data on hvo and 
four-lane highways. Deadline for receipt of 
bids Is DeC. 29. Post Can fonvard documents 
to kiterested Canadian companies, billing 
later through External Affairs: Contact the 
Canoes.' Embauy, Ankara.' 14•4 ,.1"-  . 

Trade Opportunities — Trade Fairs 

Medical show hopes for healthy sales in West Indies 
Havana — If you are looking for healthy sales 
leads in the medical field, then head for Cuba 
next spring. 

That's where the 3rd International Fair on 
Medical Techniques. Health for All 87, will be 
staged in Havana's International Conference 
Centre. 
- Billed as one of the largest health shows in 
the world. the April 23-30 event is expected to 
attract over 200 exhibitors and in excess of 
50.000 visitors. 

Canada is planning to mount an even 
stronger participation at next year's show — 
the event is held_every two years — following  

its highly successful presence at last year's 
event which is expected to bring in over 

HEALItl rgeK AL- 
$2 million in sales to the nine Canadian 
exhibitors. 

Products to be displayed range from medi-
cal, dental and laboratory equipment to 
instruments, disposable medical and dental 
materials, orthopedic instruments and equip-
ment, optical equipment, glasses and frames, 
glass materials for laboratories, pharmaceuti-
cals and pharmaceutical equipment and ma-
terial. and medical teaching materials. 

Health for All 87 will be sponsored by the 
Ministry of Public Health, Medicuba Enterprise 
and the Cuban Chamber of Commerce. 

As the country's centralized agency for 
import and export  of medical equipment and 
supplies, State-owned Medicuba — with a 
$200 million mandate — imports products 

Libreville — Increased Canadian visibility in 
Africa will again be the key to this country's 
third participation in the Libreville Interna-
tional Trade Fair in Gabon, early next year. 

Canadian products and services to be 
highlighted at this horizontal March show 
include agriculture, mining, communications 
and telecommunications. 

With the show being open to the general 
public, opportunities also exist, according to 
trade officials, in consumer goods — a 
Canadian beauty care product company sold 
its entire display at this year's show. 

Several Canadian companies are already 
working on major projects in Gabon and, 
according to trade officials, participation in 
the fair could open up new opportunities for 
exporters. 

And despite a severe loss in revenues due 
to the oil crisis, Gabon is still considered a 
relatively rich country compared to most 

Jamaica auto guide 
A report on the market opportunities for 

Canadian automobile replacement parts in 
Jamaica is now available to interested Cana-
dian exporters through the Department of 
External Affairs. 

While considered a difficult market to 
supply — because of the generally small 
number of a wide variety of car models — the 
opportunities are definitely there, says the 
report. as Jamaica's annual automotive parts 
imports are estimated at  $4.5 million. 

In addition to listing local manufacturers 
with a potential interest in component parts 

from Canada, the report also lists Jamaican 
distributors and importers seeking these 
Canadian products. 

Copies of the report may be obtained 
from Bob Evans or Glen Robinson at External 
Affairs' Caribbean and Central America 
Trade Development Division (LCT), tel: (613) 
996-3877 or (613) 995-8742. *  

and equipment such as medicines, chemicals, 
pharmaceutical production equipment, medi-
cal and laboratory equipment, surgical and 
medical instruments, rubber and plastics for 
medical Use, hypodermic syringes and nee-
dles, X-ray films , sutures, laboratory glass-
ware, orthopedic devices, hearing aids, optical 
lenses and laboratory spare parts. 

Besides showing Cuban professionals the 
latest techniques in the health care field, the 
show is also designed to strengthen trade 
relations between Cuba and other participat-
ing countries. 

During the show. Cuban and foreign specia-
lists will also lead discussions on various 
topics of interest to medical professionals 
and on the development of medicine in Cuba. 

For more information on medical opportuni-
ties in Cuba or details on how to participate in 
the show, contact Carlos Munante at  Externat 

 Affairs' South America Trade Development 
Division (LSTF), tel: (613) 996-2268; or call 
Info Export.* 

African nations, offering many medium-range 
opportunities within a stable political climate 
and with a strong desire to foster increased 
economic and cultural ties with Canada. 

For more information on the show or 
details on how to participate, contact — 
before Dec. 12 — Sylvie Bédard-Gigantes 
or André Aubin at External Affairs' Africa 
Trade Development Division (GAT), tel: (613) 
990-6582,998-0396; or call Info Export. * 

Foreign investment 
eased in Australia 

Canadian companies contemplating invest-
ment in Australia — a move that could lead to 
joint ventures and manufacturing under 
license — are advised that that country 
recently relaxed its policy guidelines on 
foreign investment. 

"In particular," says an External Affairs 
trade officer, "the previous requirement that 
proposals in the manufacturing sector de-
monstrate economic benefits, has been 
suspended." 

As well, the previous requirement of 50 per 
cent Australian equity in foreign investment 
proposals has been abolished in certain 
cases. 

These are in acquisition of real estate for 
development, whether for resale or retention; 
acquisitions of service industry real estate; 
and the acquisition of business or the estab-
lishment of new businesses in such tourist. 
sectors as hotels and resorts. 

Guidelines pertaining to urban real estate, 
rural properties, the natural resource sector 
and the financial sector have also been 
released, though a number are pending 
approval by the Foreign Investment Review 
Board in Canberra. 

For further information on these policy 

guidelines, contact Brian MacKay at External 
Affairs' Asia Pacific South Trade Develop-

ment Division, tel. (613) 995-8596. le 

• 	• 

Fair in Gabon opens trade gates 
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Trade Fairs 

FOOD FOR THOUGHT 
Canada savors $weet taste of success 

Paris  — The world's appetite for Canadian 
food products took centre stage at the 
second largest international food show 
(SIAL 86) held recently in this renowned 
gourmets' capital. 

That's where a record number of Canadian 
participants — 27 companies and trade 
associations representing another 50 com-
panies — 'dished out' close to $17 million 
wo rth of sales to discriminating world 
buyers, with another $32 million, 12-month 
forecast orders sitting on the back burner. 

And what made Canada's participation 
even sweeter were the more than 1,000 
serious inquiries received during the f ive-
day show, with some 50 agents and distri-
butors expected to be appointed. 

The event — it alternates each year with 
ANUGA in Cologne — was held for the first 
time in the new Paris-Nord Exhibition Centre 
to accommodate some 4,000 exhibitors 
from 60 countries and more than 125,000 
visitors, up considerably from the 1984 
attendance. 

Participants at SIAL 86 represented the 
whole spectrum of the food and beverage 
industry — importers, exporters, distributors, 
catering trade, food processors, equipment 

Popular Canadian attractions at SIAL 86 in 
Paris included the Fisheries Council of 
British Columbia. 

manufacturers, trade publications, industry 
and trade associations as well as govern-
ment officials from many countries. 

In addition to Canadian exhibitors from 
every region, the show received delegations 
from Newfoundland and Quebec and repre-
sentatives of British Columbia, Saskatch-
ewan, Ontario, Quebec, New Brunswick 
and Prince Edward Island. 

The Canadian pavilion was also visited by 
members of the food trade press, including 
Radio-Canada and Food Store Magazine. 

Canadian participation — the fourth at 
the national level since  1980—  presented a 
good cross-section of the food sector, with 
all major commodities and both small and 
large companies represented. 

A leading world exporter of grain and 
primary products, Canada also sells over 
$3 billion worth of processed foods and 
marine products annually. 

And although most of this country's food 
exports go to the U.S., Western Europe 
comes a close second, as indicated by the 
outstanding Canadian sales at SIAL 86. 

Products on display at the Canadian 
pavilion included fish of all types — shellfish, 
frozen, canned, fresh, smoked — processed 
fruits and vegetables, honey, maple syrup, 
pizzas, ltalo-Canadian specialties, cocktail 
mixes, jams, spreads, wild rice and blue-
berries. 

In the seafood sector — with twice as 
many Canadian participants as at SIAL 84 
— emphasis was placed on higher value 
products such as frozen and canned Pacific 
salmon, live and frozen lobster, snow crab, 
scallop, shrimp and smoked salmon — all 
products for which Canada has a strong 
market share in Europe. 

That share, in fact, increased by 65 per 
cent during the first eight months of 1985 as 
Canadian fish exports to the EEC rose to 
$173 million from $103 million for the same 

Another Canadian organization participat-
ing at SIAL 86 in Paris was the London, Ont. 
based Ontario Bean Producers Marketing 
Board, next to Shady Maple Farms Ltd. of 
St. Evariste, Que. 

period in 1984. 
Innovative and popular Canadian products 

displayed at the show included elegantly 
decorated wild salmon dishes prepared by a 
local chef; prepared seafood already highly 
popular in the U.S.; live and frozen lobster; 
and fine displays of smoked salmon and 
sturgeon products for the discerning Euro-
pean market. 

Canadian seafoods were also displayed 
by a number of foreign companies, including 
one of France's leading food organizations. 

In fact, Canadian participants at the show 
were so enthusiastic about sales results and 
prospects that most are already planning to 
participate in the 1988 event. 

And, according to trade officials, the 
depreciation of the Canadian dollar relative 
to most European currencies has given 
exporters a further boost by greatly improv-
ing this country's competitive position in 
Europe. 

For more information on similar shows in 
Europe, contact David Shortall at External 
Affairs' Fisheries and Fish Products Divi-
sion (TAF), tel: (613) 995-1714; Bill Curran, 
Food Products Division (TAN), tel: (613) 
995-7891; or call Info Export. * 

Two shows to bite into U.S. food market 
United States — Looking for a chance to 
expand your food sales south of the border? 

Then consider attending two External 
Affairs-sponsored solo food shows slated 
for the Pacific Northwest and Mid-Northwest 
later this winter. 

The first show will take place Feb. 19 in 
Seattle, Washington — just a three-hour 
drive from Vancouver. 

Previously held in Portland, Oregon, the 
one-day event — organized by the Canadian 
Consulate General in Seattle — is to be 
staged in the Bellevue Holiday Inn. 

Many of the food and drink brokers 
expected at the event will have branch 
offices in _Spokane, Washington and Port-
land, Oregon, giving Canadian exporters a 

chance to reach both these cities in addition 
to Seattle. 

With a population of 2.2 million, the 
Seattle-Tacoma metropolitan area generates 
$4.4 billion annually in retail food sales and 
a further $1.6 billion in food services sales. 

Another solo food show in the Northern 
U.S. for Canadian exporters is to be staged 
a few weeks later .  March 9, at the Hotel 
Sofitel in Bloomington, Minnesota. 

Organized by the Canadian Consulate 
General in Minneapolis, the event is highly 
regarded by the Minneapolis food trade, 
having been held annually for over ten 
years. 

This year's show saw the participation of 

35 Canadian companies with over 500 local 
food buyers attending. 

As with Seattle, the Minneapolis-St. Paul 
market has a population of 2.2 million, with 
annual retail food sales reaching $2.8 billion 
and food services worth $1.4 billion. 

Both shows, according to trade officials, 
are geared towards new exporters as well as 
existing ones who want to obtain fu rther 
market exposure for their products in the 
U.S. 

For more information on the shows or 
details on how to participate — recruiting is 
already well on its way — contact Frank 
Davis at External Affairs' Food Products 
Division (TAN), tel: (613) 996-4209; or call 
Info Expo rt . * 



Trading places 
Canadian companies doing or about to 

do business with Albania are advised that 
Canada's trade development responsibility 
for that country has been transferred from 
the Canadian Embassy in Vienna to the one 
in Belgrade, Yugoslavia. Canadians seeking 
information on the Albanian market or 
wishing to follow-up on continuing projects 
there, should now contact the Commercial 
Division, Canadian Embassy, Kneza Milosa 
75, 11000 Belgrade, Yugoslavia. Telex: 11137 
DOMCA YU. 

• 
And, in the United States, the following is 

new: The Commercial Division, Canadian 
Consulate General, 400 South Tower, One 
CNN Centre, Atlanta, Georgia, 30303-2705, 
U.S.A. Tel: (404) 577-6810. Telex: 054-2676 
(DOMCAN ATL). * 

Outlook on business 
conference coming up 

The prospects for Canada's exports in 
dynamic international markets are just one 
of the topics to be addressed at the day-long 
International Business Outlook Conference, 
slated for Jan. 29 at the Westin Hotel in 
Toronto. 

Sponsored by The Conference Board of 
Canada, the fact-filled sessions will also 
examine the outlook for the North American, 
Pacific Rim and European economies; the 
impact of changing international capital 
markets and the on-going problem of inter-
national debt; the GATT talks and how 
interested parties can make their voices 
heard at the negotiating table; U.S. and 
Canadian tax reform; and the new wave of 
Japanese investment in North America. 

Registration and fee information is avail-
able from Maureen Cooper, The Conference 
Board of Canada, 255 Smyth Road, Ottawa 
K1H 8M7. Tel: (613) 526-3280, ext 240: or 
telex 053-3043. * 

Trade Update 

Conference 
Continued from page 1 
determined effort by the Malaysian govern-
ment to restructure the country's economy 
along industrial lines, investment oppo rtuni-
ties have opened up for Canadians. 

Other subjects discussed at the conference, 
which featured academic, business and gov-
ernment speakers from both countries, were 
human resources development and the high-
level manpower and professions in Malaysia. 

The conference was sponsored by the Insti-
tute of Strategic and International Studies 
(Kuala Lurnelur), the Asia Pacific Foundation 
of Canada, the Pacific Basin Economic Coun-
cil (Canadian Committee) and Carleton 
University's Norman Paterson School of Inter-
national Affairs. 

Further information on conference deliber-
ations can be obtained from Dr. Martin 
Rudner of the Norman Patterson School of 
International Affairs, Carleton University at 
(613) 564-2891. 

Information on Canada-Malaysia trade is 
available from Roman Hruby, External Affairs' 
Asia Pacific South Trade Development Divi-
sion (PST) at (613) 996-7995. * 

Switched on Thailand 
Snatching victory from the jaws of stiff 

international competition is pretty much what 
Canada's Northern Telecom has done in 
winning a major contract in Thailand, reports 
the post in Bangkok. 

The Mississauga-headquartered telecom-
munications giant, under a contract valued at 
approximately $1.7 million, is to supply its SLI 
telephone switching system and telephone 
sets to the Bangkok Don Munag Airpo rt  
Expansion Project, now under construction. 

The client, Italian-Thai Development Corp. 
Ltd., in awarding the contract to Northern 
Telecom, noted the company's SLI switch 
was judged to be superior overall competition. 

And, reports the post, the sale of this latest 
3,500-line system, brings to $5 million the 
value of equipment that Northern Telecom 
has sold to Thailand this year, with sales 
running 50 per cent ahead of last year. *  

markets 

External Affairs Minister Joe Clark welcomed 
keynote speaker, Malaysian Minister of 
Foreign Affairs Dato Rais Yatim, to the three-
day Canada-Malaysia Conference held in 
Ottawa in October. 

Salestop$4million 
Recent Expo rt  Development Corporation 

(EDC) lines of credit have enabled three 
Canadian companies to sell more than $4 mil-
lion in goods and services to such diverse 
markets as Cuba, Bulgaria and Mexico, the 
Crown corporation has announced. 

Through EDC financing support of $3.5 
million, Super Steel Structures International 
(SSSI) Ltd. of Montreal, Que. sold goods and 
services for an exhibition complex to Palacio 
de las Convenciones de Cuba, a state agency 
responsible for the organization of conven-
tions and exhibitions in that country. 

A trading company, SSSI specializes in the 
supply of prefabricated buildings. 

Under a line of credit allocation of $327,250 
to the Bulgarian Foreign Trade Bank, Mc-
Curdy Radio Industries Ltd. of Toronto, Ont. 
sold a television intercom system to Telecom 
of Bulgaria. 

McCurdy Radio is involved primarily in the 
manufacture of audio and broadcast equip-
ment and complete intercom systems for tele-
vision studios. 

Telecom of Bulgaria is a foreign trade 
organization responsible for the import and 
export of radio, electronic and communica-
tions equipment. 

And, through financing support of $193,647, 
Indal Technologies Inc. of Mississauga, Ont. 
has sold four sea-going helicopter hangar 
doors and related technical services to Secre-
taria de Marina (S.M.) Mexico, an agency 
responsible for Mexico's maritime defence. 

Indal manufactures a wide variety of prod-
ucts ranging from flagpoles to ship-based 
helicopter landing assistance equipment. 

A Crown  corporation,  EDC provides a wide 
range of insurance and bank guarantee 
services to Canadian exporters and arranges 
credit for foreign buyers to facilitate and 
develop expo rt  trade. 

Information on EDC's varied services is 
available through the head office at 151 
O'Connor St., Box 655, Ottawa K1P 5T9. Tel: 
(613) 598-2500.* 

Technical exporting 
trading house forte 

Canadian companies with technical prod-
ucts to export stand a good chance of 
breaking into diverse markets when they 
invest in the services provided by Norstream 
lntertec Inc., a St. Catharines, Ont. company 
recently designated trading house of the 
month. 

A trading firm that combines engineering 
capability with expo rt  shipping experience, 
Norstream's expertise is in the fields of 
process instrumentation, quality control, pro-
cess industry equipment, telecommunication 
equipment, special alloy equipment and mate-
rials, aircraft equipment and spares, and 
hydropneumatic equipment. 

Serving as exclusive or non-exclusive selling 
agents for large and small Canadian manufac-
turers and as buying agents for overseas 
clients, Norstream's market areas are the 
Pacific Rim, the Far East, the Middle East, 
Latin America and Southern Europe. 

Canadian manufacturers who feel there 
is an untapped overseas market for their tech-
nical products should mail their catalog to 
Ed Arroyave or Mari Kaukonen, Norstream 
I ntertec Inc., P.O. Box 1507, St. Catharines, 
Ontario L2R 7J9. They may also call (416) 
682-3877/684-9191. 

Further information on trading houses 
and the services they provide is available 
from Mike Reshitnyk, Deputy Director, 
Export Finance, Capital Projects and Trading 
Houses Division, Trading House and Counter-
trade Section, External Affairs, 125 Sussex 
Dr., Ottawa K1A 0G2. Tel: (613) 995-7576/ 
996-1419. 

As well, Canadian companies interested in 
trading house services may contact Geoff 
Nimmo or Mike MacDonald at the Council of 
Canadian Trading Houses, 99 Bank St., Suite 
250, Ottawa K1P 6B9. Tel: (613) 238-8888. * 

explores 



Did we miss you? 
CanadExport is available free of charge in 

Canada to interested manufacturers and business 
people. For subscription, please return this form 
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Deal promises pyramid effect 

Trade Update 

Sectors specified 
in just-released 
market brochures 
Continued from page 1 

fies business opportunities for Canadian 
suppliers of manufactured goods and consult-
ing services in Malaysia and Indonesia includ-
ing logging, sawmilling, logging vehicles, 
veneers, plywood, panel board, pulp and 
paper; 

Thailand and Malaysia: Food irradiation — 
assesses the market potential for Canadian 
food irradiation and related technologies; 

Thailand: Telecommunications—offers infor-
mation to exporters on the telecommuni-
cations market through the Telephone 
Organization of Thailand (TOT) and the 
Communications Authority of Thailand (CAT) 
which account for 70 per cent of the Thai 
market; and 

Thailand: Agro-Food Processing — provides 
information to Canadian suppliers on invest-
ment opportunities in the agro and food 
processing industries. 

Copies may be obtained from Nigel Godfrey 
at F_xternal Affairs' South and Southeast Asia 
Trade Development Division, tel: (613) 995-
7662: or call Info Export. alr 

Carney Japan visit 
Continued from page 1 

the tradition of supplying Japan with natural 
resources but she emphasized that "Japan 
must deal with the new Canada by increasing 
imports of Canadian manufactured goods 
and by exploring opportunities for technology 
transfer, joint ventures and investment, 
especially in manufacturing." 

Last year, Minister Carney told her varied 
audiences, trade between Canada and Japan 
totalled $11.8 billion. In the first eight months 
of this year alone. Canada's exports to Japan 
increased by more than 8 per cent to $4 bil-
lion. But there is room for expansion. 

"My basic objective," Carney told the 
Canada-Japan Society and the Canadian 
Chamber of Commerce, "is to achieve a more 
diversified trading relationship between 
Canada and Japan and to remove obstacles 
to its expansion." * 

Talk about a pyramid effect! 
That's what a contract in 

Egypt, signed by Babcock & 
Wilcox Canada, will have on 
a number of Canadian ex-
porters. 

The Cambridge, Ont. com-
pany, in consortium with a 
group of companies led by 
Ansaldo lmpianti of Italy, last 
month signed, with the Egyp-
tian Electrical Authority in 
Cairo, a $185 million contract 
for work on that country's 
Damanhoor power plant pro-
ject. 

In announcing the con-
tract, under which Babcock 
& Wilcox will supply the 
steam generating equipment, 
Minister for International 
Trade Pat Carney said the 
value of Canadian goods and 
services for the project will 
exceed $24 million. 

What is more, Minister 
Carney added, the project will generate more 
than 1,200 person years of employment for 
Babcock & Wilcox and its 26 major Canadian 
suppliers. 

In China, the consortium, Canada-China 
Electric Power Consultants, will undertake a 
$5.5 million study of the potential for electric 
energy development in the country's southern 
region. The consortium is made up of Monenco 
of Montreal. Teshmont of Winnipeg, Ontario 
Hydro and Manitoba Hydro. 

Since 1981, said Landry, CIDA has financed 
several hydro-electric projects in China, in-
cluding a feasibility study of the Three 
Gorges on the Yangtze River, potentially the 
largest hydro-electric project in the world. 
This study is being undertaken .by another 

- Canadian consortium — CIPM-Yangtze Joint 
Venture. 

For the Sudan project, the Saskatchewan 
crown corporation AGDEVCO and CIDA 
signed a $9.3 million contract for the second 
phase of a dryland agriculture development 
project aimed at increasing food production 
in Sudan. 

The Sim Sim Dryland 11 Project includes 
applied research in crop management and 
mechanization, training for Sudanese farmers, 
extension work, feasibility analyses and the 
purchase of farm machinery.* 

CIDA funds projects in China and Sudan 

	

Canadian International Development Agen- 	and in Sudan, External Relations Minister 

	

cy (CIDA) funding of close to $15 million has 	Monique Landry has announced. 
been allotted to two Canadian firms for work 
on projects in the People's Republic of China 

That's a deal — Chairman of the Egyptian Electrical Authority 
Dr. Emad el Sharkawi (left), congratulates Babcock & Wilcox 
Canada 's  Regional Manager in Egypt, David Moore, while B& W's 
Project Manager Bob Mady, looks on. The Cambridge, Ont. 
company, in consortium, recently signed a $185 million contract 
for work on Egypt's Damanhoor power plant project. 

The construction of the 300 megawatt 
electric power station at Damanhoor, say 
officials, will lead to further industrial and 
economic development and will help to meet 
Egypt's increasing demand for electricity. 

Noting that Egypt represents "a growing 
market" for thermal generation equipment 
and services, Minister Carney said Babcock & 
Wilcox's success "against fierce international 
competition, opens the door for further Cana-
dian exports to this region." * 
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te Japon doit composer avec le 
nouveau Canada en augmentant ses 
importations.' 

Cabinet au sujet de la nouvelle «Stratégie 
canadienne pour le Japon» (notre deux-
ième partenaire commercial en importance 
après les États-Unis) dont le plan d'action 
vise à: 
• favoriser des échanges commerciaux 
accrus et équilibrés; 
• rendre le Canada un lieu propice à 
l'investissement japonais; 
• étendre les activités du marché financier; 
• encourager l'acquisition et la mise au 
point de technologies et la coopération 
industrielle; 
• utiliser le processus des négociations 
multilatérales pour obtenir la libéralisation 
des échanges commerciaux; 
• promouvoir le tourisme; et 
• resserrer les liens politiques afin d'exa-
miner nos intérêts communs dans des 
domaines aussi variés que la sécurité 

• (Voir page 6: Liens.) 
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If Affaires extérieures External Affairs 
Canada Canada 

Recettes épicées 
Un défi intéressant?...Et la moutarde 

monte au nez de nos exportateurs. Les 
statistiques révèlent que l'en dernier, nous 
avons exporté pour près de 42 millions de 
dollars de graines de moutarde, ce qui 
faisait du Canada le premier exportateur 
mondial de ce produit. 

Études de marché 
pour exportateurs 

Le ministère des Affaires extérieures 
vient de lancer une série d'études de 
marché, portant sur des secteurs précis 
qui offrent des débouchés à l'exportation 
dans les pays du Sud et du Sud-Est 
asiatique. 

Ces études, commandées et financées 
dans le cadre de la Stratégie nationale du 
commerce (secteur de l'Asie et du Paci-
fique), sont axées sur les débouchés à 
l'exportation dans les domaines du pétrole 
et du gaz, des télécommunications, de la 
foresterie, de la technologie de pointe, de 
la transformation des aliments, des articles 
de sport et de l'aérospatiale. 

En annonçant la parution d'une partie de 
ces études, le ministre du Commerce 
extérieur, Mme Pat Carney, a souligné 
qu'elles «définissent des débouchés pro-
metteurs pour les exportations et les entre-
prises conjointes pour les fournisseurs 
canadiens en Inde, au Pakistan, en Thaï-
lande, en Indonésie, en Malaisie et à 
Singapour.» 

Sur ces marchés en expansion, a précisé 
le ministre, «les sociétés canadiennes 
devront agir rapidement et adopter des 

(Voir page 6: Secteurs.) 

Important partenaire commercial du 
Canada dans le lucratif marché en pleine 
croissance en bordure du Pacifique, la 
Malaysia offre de nombreuses possibilités 
d'exportation et d'entreprise conjointe à 
l'exportateur canadien. 

C'est l'un des messages qu'a livré le 
ministre des Affaires étrangères de Malay-
sia, M. Dato Rais Yatim, lors de son dis-
cours d'ouverture à la conférence Canada-
Malaysia. 

Les statistiques révèlent qu'en 1985, les 
exportations canadiennes à destination de 
Malaysia ont -atteint 204,3 millions de 
dollars, alors que nos importations repré- 

Impressionnant! 

Ça presse La John T Hepburn, Limited, 
de Toronto, vient d'expédier au Long 
Beach Naval Shipyard de Californie une 
presse à forger rapide d'une capacité de 
500 tonnes, pour fortner et renforcer des 
éléments structurels en C destinés à des 
navires américains. Cette presse, qui 
peut dresser les poutrelles à 120 coups-
minute, est livrée avec tête de montage 
comprenant une matrice rotative et des 
contrôles électroniques. La Hepburn, qui 
conçoit et fabrique des presses hydrau-
liques, a également revu commande de 
deux autres presses à forger du Naval 
Contract Centr?\OW%shington  (D. C.). 

*■>  

-seka: -Feeiv'em''  il lions. 
„\Eftes y%vèlent  également que pour les 

premiers mois de 198elaelance 
commergee s'est dépléeérOeur de la 
Malaysi avec dneepgrptions vers le 
Canada de 92,4elirdetle dollars, alors 
que ses imiWta/i5it4s' de produits cana-
diens atejriaer73 millions. 

MettanWecent sur nos échanges com-
merciween pleine croissance, M. Rais a 
souligné qu'en plus de stimuler le com-
merce extérieur, le plan industriel directeur 
de son pays encourage l'investissement et 
le transfert de technologie. 

(Voir page 5: Échanges.) 

Le Japon, point de 
mire ministériel 

Suite à l'importante mission économique 
japonaise de haut niveau venue au Canada 
en octobre, le ministre du Commerce exté-
rieur, Mme Pat Carney, s'est rendue au 
Japon la semaine dernière, en compagnie 
de gens d'affaires canadiens éminents, 
pour y promouvoir vigoureusement des 
investissements, projets conjoints et trans-
ferts de technologie accrus entre les deux 
pays. 

Au cours de ses nombreux discours et 
entretiens avec fonctionnaires, représen-
tants d'associations commerciales et du 
secteur privé japonais, Mme Carney a mis 
en relief la décision prise récemment par le 
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Débouchés commerciaux 

Voici des débouchés à l'exportation 
Brésil — Douze entreprises brésiliennes 
sont à la recherche de partenaires d'investis-
sement et d'entreprise conjointe dans un 
large éventail d'activités industrielles et 
financières suivantes: fabrication de pièces 
de rechange pour automobiles et produc-
tion de fluides hydrauliques; conception, 
ingénierie et construction d'aéroports, de 
centrales hydro-électriques et thermiques, 
de lignes et de stations de transmission à 
haute tension, d'usines de traitement de 
l'eau et des eaux usées, de gazoducs et de 
canalisations d'eau; matériel de traitement 
pétrochimique; fabrication de sanitaires en 
céramique vitrifiée; fabrication de fiches et 
de connecteurs pour circuits intégrés; fabri-
cation de bains-tourbillons, de piscines et 
d'équipement connexe; fabrication d'équi-
pement et de machines d'emballage auto-
matique; équipement électrique et hydrau-
lique et matériaux pour vulcanisation; 
fabrication de paille de fer et d'éponges 
d'acier ordinaire et galvanisé; conception, 
construction et équipement de parcs de 
loisirs et produits électroniques de loisirs; 
postes de réception du lait et usine de 
transformation des produits laitiers. Pour 
de plus amples renseignements, communi-
quer avec M. Guilherme Arroio, conseiller à 
l'ambassade du Brésil, 255, rue Albert, 
bureau 900, Ottawa K1P 6A9. Tél.: (613) 
237-1090. 

Grèce — La Hellenic Civil Aviation Authority 
vient de lancer un appel d'offres visant la 
fourniture, l'installation et l'exploitation du 
système de radar de la région du terminal 
d'Athènes (ATARS) et du système d'affi-
chage pour opérateurs. Les soumissions 
seront acceptées jusqu'au 30 décembre. 
Sur réception d'une autorisation, notre mis-
sion peut transmettre les documents de 
l'appel d'offres, à des frais de 55 à 60$  
(mentionner l'appel d'offres n° 1026/86). 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Athènes, télex: (code de destination 601) 
215584, indicatif (215584 DOM GR). 

Grèce — La Hellenic Telecommunications 
Organization vient d'annoncer deux appels 
d'offres. L'appel d'offres 7477, arrivant à 
échéance le 17 décembre, vise 1 000 tonnes 
d'huile de créosote, type 1, conforme à la 
norme britannique 144; les soumissions 
peuvent être présentées en drachmes ou 
en dollars américains. L'appel d'offres 7484, 
qui prend fin le 22 décembre, vise 78 com-
presseurs-déshumidificateurs en vue d'ali-
menter en air frais et sec des câbles télé-
phoniques; les prix doivent être indiqués en 
drachmes. Sur réception d'une autorisation, 
notre mission peut expédier par messagerie 
les documents, à des frais de 55 à 60$ par 
jeu de documents. Communiquer avec l'am-
bassade du Canada à Athènes. 

Hongrie — La société Agrotek, responsable 
des achats d'immobilisations agricoles, 
lance un appel d'offres en vue d'acquérir de 
l'équipement et des fournitures destinés à 
dix usines d'aliments pour bestiaux, un 
projet de quelque 4 millions de dollars US 
financé par la Banque mondiale. En vertu du 

projet, neuf fermes étendront leur exploi-
tation en adaptant des techniques et de 
l'équipement nouveaux à des lignes de 
production établies. Elles devront pour cela 
acquérir de l'équipement dans 28 caté-
gories, notamment des tours de refroidis-
sement, des élévateurs à godets et des 
meules. Le dixième projet vise l'implantation 
d'une nouvelle usine d'aliments qui traitera 
du fourrage vert. Les soumissions seront 
acceptées jusqu'au 6 janvier 1987. Les 
documents de l'appel d'offres coûtent 300 $ 
US, payables par chèque au compte n° 216- 
55076 de l'Agrotek, auprès de la Banque 
nationale de Hongrie, H-1850 Budapest, 
télex : 22-5755. Pour commander les docu-
ments ou présenter une soumission, com-
muniquer avec M. G. Rozgonyi, Commercial 
Director, Ag rotek Trading Co., H-1388, 
Budapest POB 86, Budapest VI, Bajcsy Zs Ut 
57, télex: 22-5651 ou 22-6703. On peut 
obtenir de plus amples renseignements en 
communiquant avec l'ambassade du Canada 
à Budapest, télex: (code de destination 61) 
224588, indicatif (CDA H). 

Marchés mondiaux 

Jordanie— Les sociétés des pays membres 
de la Banque mondiale sont invitées à 
établir leur admissibilité en vue d'entre-
prises conjointes pour la conception, la 
préparation de soumissions et la super-
vision de la construction d'un projet 
d'expansion et de modernisation d'usines 
de traitement des eaux usées, dans les villes 
de Jerash et Salt. L'invitation est lancée par 
la Jordanian Water Authority, avec un 
financement par la Banque internationale 
de reconstruction et de développement. Les 
entreprises en question doivent être expé-
rimentées dans la conception et la prépara-
tion du cahier des charges d'usines de 
traitement des eaux usées, en particulier 
celles qui font appel aux procédés des 
bassins d'oxydation et du lagunage aéré. 
Les entreprises doivent aussi avoir de l'expé-
rience dans la gestion de la construction de 
telles usines. Les preuves d'admissibilité 
doivent parvenir à la Jordanian Water 
Authority avant le 13 décembre. Commu-
niquer avec l'ambassade du Canada à 
Amman, télex: (code de destination 493) 
23080, indicatif (23080 CANAD JO). 
Turquie — Une société turque de construc-
tion et de • représentation, l'Inter, désire' . 

 recevoir.  des catalogues de fabricants de 
matériel de déneigement, afin d'entrepren-
dre des démarches pour vendre de l'équipe-
ment du genre à la municipalité d'Erzurum. 
La proposition portera sur de l'équipement 
de déneigement des rues, dés décapeuses à 
glace pour les rues et des ambulances à 
neige pouvant amener aux hôpitaux de la 
ville les patients des villages éloignés. 
Expédier des catalogues détaillés à Inter, 
par l'entremise de l'ambassade du Canada, 
Nenehatun Caddesi 75, Gaziosmanpasa, 

Ankara, Turquie. Telex: (code de destina- 
tion 607) 42369, indicatif (42369 DCAN TR). 

Turquie — Le ministère turc de la Défense 
vient de lancer un appel d'offres, arrivant à 
échéance le 22 décembre, en vue de se 
procurer un système de cartographie pour 
automatiser la production, la révision et la 
mise à jour de cartes. Le système devra 
comprendre les composantes suivantes: un 
convertisseur en numérique automatique 
ou semi-automatique, un système de cor-
rection et de disposition (avec deux tra-
ceurs) et des périphériques informatiques. 
Documents gratuits en communiquant avec 
le bureau de l'attaché militaire auprès de 
l'ambassade du Turquie à Ottawa, au (613) 
238-2552. D'autres détails sont également 
disponibles au ministère des Affaires exté-
rieures, en composant le (613) 996-4248. 
Turquie — La société turque de Radio et de 
Télévision désire se procurer huit généra-
teurs de caractères, comprenant un système 
générateur d'affichage vidéo couleurs, com-
patible avec les normes couleurs CCIR 
625/50 et PAL(B.G.), des caractères minus-
cules et majuscules, des caractères turcs 
spéciaux, un choix de jeux de caractères et 
des dispositifs de chronométrage et de 
synchronisation. Les documents de l'appel 
d'offres coûtent 200$, le cautionnement de 
soumission étant de 3 600 $. Les soumis-
sions seront acceptées jusqu'au 8 janvier. 
Notre mission peut transmettre les docu-
ments aux sociétés canadiennes qui seront 
facturées par le ministère des Affaires 
extérieures. Communiquer avec l'ambas-
sade du Canada à Ankara. 
Turquie — Le Croissant rouge de Turquie 
(l'équivalent musulman de la Croix rouge) 
lance un appel d'offres à l'égard de 60 mil-
lions de capuchons de couronnes dentaires. 
Les documents de l'appel d'offres coûtent 
175$ et le cautionnement de soumission est 
de 12 000 $. L'appel d'offres arrive à éché-
ance le 22 décembre. Fournir des échantil-
lons. Notre mission peut transmettre les 
documents aux sociétés canadiennes. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada à 
Ankara. 
Turquie — La Turkish Iron and Steel Mills 
d'Iskenderun recherche de l'équipement 
pour haut fourneau. Il s'agit de matériel 
d'alimentation par le haut (cloches, an-
neaux, distributeur) réparti parmi trois hauts 
fourneaux. Les soumissions doivent être  
présentées avant le 16 décembre. Notre 
mission peut transmettre les documents qui 
seront facturés par le ministère des Affaires 
extérieures. Communiquer avec l'ambas-
sade du Canada à Ankara. 

Turquie — La Turkish State Hydraulic 
Works vient de lancer un appel d'offres 
visant un lot diversifié de trépans à roches. 
Notre mission peut obtenir le cahier des 
charges et les documents de l'appel d'offres, 
qui coûtent 200$, et les transmettre, aux 
sociétés canadiennes. Les soumissions 
seront acceptées jusqu'au 8 janvier. Com-
muniquer avec l'ambassade du Canada à 
Ankara. * 
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Marchés mondiaux 
Turquie — Le ministère turc de la Défense 
vient de lancer un appel d'offres visant 
50 unités de radio portatives d'urgence. Les 
unités doivent pouvoir être alimentées par 
piles internes et générateur à manivelle, 
ainsi qu'émettre et recevoir sur les fré-
quences d'urgence internationales. Ces 
fréquences SOLAS (Safety of Life at Sea) 
sont de 500. 2182 et 8364 KHz, en modes 
A2A, A3E et A3A. La puissance émettrice 
doit atteindre 1,5, 2 et 3 watts. Notre mission 
peut transmettre les documents. Communi-
quer avec l'ambassade du Canada à 
Ankara. 

Turquie — Le ministère turc de la Défense 
vient de lancer un appel d'offres, arrivant à 
échéance le 21 décembre. en vue d'acquérir 
un système d'affichage radar et du matériel 
de communication. Les documents de l'ap-
pel d'offres sont disponibles auprès de 
rattaché militaire de l'ambassade de Tur-
quie, à Ottawa, tél.: (613) 238-2552. 

Turquie — La Turkey-Istanbul Water and 
Sewer Authority (ISKI) vient de lancer un 
appel d'offres visant une unité mobile de 
désinfection et chloration, deux laboratoires 
mobiles pour le contrôle de l'eau potable et 
deux laboratoires mobiles pour le contrôle 
des eaux usées. Les soumissions seront 
acceptées jusqu'au 23 décembre. Notre 
mission peut transmettre les documents, les 
frais étant facturés par le ministère des 
Affaires extérieures. Communiquer avec 
l'ambassade du Canada à Ankara. 

Turquie — Les PTT turques viennent de 
lancer un appel d'offres pour faire racquisi-
tion de 50000 appareils de comptage des 
conversations. Il s'agit de dispositifs de 
comptage activés par signalisation de 
rabonné, sur fréquence de 12 KHz, avec 
compteur mécanique à affichage à cristaux 
liquides ou DEL Les soumissions seront 
acceptées Jusqu'au 25 décembre. Notre 
mission peut transmettre les documents. 
aux trais de 100$. Communiquer avec 
l'ambassade du Canada à Ankara. - 

Turquie -- La Turkey State Railway Adminis-
tration lance un appel d'offres à regard de 
205 amortisseurs hydrauliques à piston 
télescopique verticaux et 100 autres hori-
zontaux. L'appel d'offres arrive à échéance 
le 26 décembre. Notre mission peut trans-
mettre les documents, aux frais de 31 S. 
Communiquer avec rambassade du Canada 
à Ankara.. • • " ' 
Azr-ze 	 .• 	 • 

Turquie -"=— Le -Turkish State Highways 
Departrnent veut se procurer 20 analyseurs 
de Circulation. Ces appareils électroniques 
devront mesurer.' Clan«. stocker. trans-
far«. programmer, analyser et imprimer des 
données sur ta densité de la circulation, la 
naturei Oat 7i véhicules. leur • vitesse., leur 
longueur; l'Ur genre d'essieu et respace-
Me* safre Véhicules sur des autoroutes de 
eux ret quatre vOies: Les soumissions doi-
vvieparvenir à rorganisme avant le 29 dé-
CembreMotre mission peut transmettre les 
(14SUrnents.!;Communiquer avec rambas-
saciou canada à Amareme,....i„(i., 

Investir en Australie 
Les sociétés canadiennes qui envisagent 

d'investir en Australie, même sous forme 
d'entreprise conjointe et de fabrication sous 
licence, seront heureuses d'apprendre que 
ce pays a récemment assoupli sa politique 
sur l'investissement étranger. 

En particulier, le gouvernement australien 
a suspendu ses exigences voulant que les 
propositions dans le secteur manufacturier 
comportent des avantages économiques 
démontrés. 

De plus, l'exigence antérieure d'une parti-
cipation australienne de 50 % au capital-
actions d'investissements étrangers a été 
abolie pour certains secteurs. 

Pour de plus amples renseignements sur 
ces nouvelles politiques, communiquer 
avec M. Brian MacKay, Direction de l'ex-
pansion du commerce dans le Pacifique, 
ministère des Affaires extérieures, au (613) 
995-8596. Ir 

Foires — Débouchés commerciaux 

Des débouchés médi caux  p le ine 
	t  r 

La Havane — Si vous voulez ranimer vos 	médicales jetables, de l'équipement et des 
ventes dans le secteur médical, mettez le cap 	instruments orthopédiques, du matériel op- 
sur Cuba le printemps prochain, 	 tique, des verres et des montures, de la 

C'est là que se tiendra le 3° salon inter- 	verrerie de laboratoire, des produits pharma- 
ceutiques, du matériel et des fournitures 
pharmaceutiques et du matériel pédagogique 
médical. 

Le salon Health for All 87 sera parrainé par 
le ministère cubain de la santé publique, Medi- 

national des techniques médicales, Health 	cuba Enterprise et la Chambre de commerce 
for *11 87, au Centre international des congrès 	du Cuba. 
de La Havane. 	 La société d'État Medicuba, l'organisme 

L'événement, qui aura lieu du 23 au 30 avril, 	central d'importation et d'exportation d'équi- 
est réputé être l'un des plus importants salons 	pement et de fournitures dans le secteur 
mondiaux du secteur de la santé. Il devrait 	médical, qui détient un budget de 200 millions 
attirer plus de 200 exposants et quelque 	de dollars, importe des produits et du matériel 
50 000 visiteurs, 	 médicaux et pharmaceutiques. 

Le Canada a l'intention d'arriver au salon, 	Pour de plus amples renseignements sur 
qui a lieu tous les deux ans, encore plus en 	les débouchés dans le secteur médical à 
force que l'an dernier, alors que les neuf 	Cuba ou sur la façon de participer au salon, 
exposants canadiens prévoyaient des ventes 	communiquer avec M. Carlos Munante, Direc- 
de plus de 2 millions de dollars. 	 tion de l'expansion du commerce en Amé- 

Les produits exposés comprendront du 	rique du Sud (LSTF), ministère des Affaires 
matériel médical, dentaire et de laboratoire, 	extérieures, au (613) 996-2268; ou composer 
des instruments, des fournitures dentaires et 	le numéro d'Info-Export. 

Auto-rapport utile 
Un rapport sur le marché jamaïquain pour 

les pièces d'automobile de rechange cana-
diennes est maintenant disponible auprès du 
ministère des Affaires extérieures. 

Selon le rapport, même si ce marché est 
réputé difficile, à cause de la diversité des 
marques d'automobile et du nombre généra-
lement limité de véhicules, le marché existe 
réellement, car on estime que la Jamaïque 
Importe annuellement pour 4,5 millions de 
'dollars de pièces d'automobile. 

En plus d'indiquer les fabricants locaux 
susceptibles de s'intéresser aux pièces cana-
diennes, le rapport contient également une 
liste d'importateurs et de distributeurs jamaï-
quains à la recherche de produits canadiens. 

On peut obtenir un exemplaire du rapport 
en appelant M. Bob Evans, au (613) 996-3877, 
ou M. Glen Robinson, au (613) 995-8742, 
Direction de l'expansion du commerce dans 
les Antilles et en Amérique centrale (LCT), 
ministère des Affaires extérieures. * 

salon du Gabon 
cipation au salon pourrait ouvrir de nouvelles 
portes aux exportateurs. 

Malgré une chute importante de ses 
revenus depuis la crise du pétrole, le Gabon 
reste un pays africain relativement riche, 
offrant de nombreuses possibilités intéres-
santes à moyen terme, dans un climat poli-
tique stable et très favorable à l'intensification 
des liens économiques et culturels avec le 
Canada. 

Pour de plus amples renseignements sur 
le salon ou la façon d'y participer, communi-
quer avant le 12 décembre avec Mme Sylvie 
Bédard-Gigantes ou M. André Aubin, Direc-
tion de l'expansion du commerce en Afrique 
(GAT), ministère des Affaires extérieures, au 
(613) 990-6582 et 998-0396; ou appeler le 

centre Info-Export. • 

HE/11111 F ALL  

La voie s'ouvre au 
Libreville — Une présence canadienne accrue 
en Afrique, tel sera l'objectif de la troisième 
participation de notre pays à la Foire inter-
nationale de Libreville, au Gabon, au début 
de l'année qui vient. 

Ce salon, qui vise un marché général, verra 
en mars prochain la présence de produits et 
de services canadiens des secteurs de l'aga-
culture, des mines, des communications et 
des télécommunications. 

Selon nos délégués commerciaux, le salon 
sera ouvert au grand public, ce qui présente 
des débouchés pour les produits de consom-
mation. Ainsi, cette année, une société cana-
dienne de produits de beauté à écoulé tout ce 
qu'elle avait emporté. 

Plusieurs entreprises canadiennes travail-
lent déjà à de grands projets au Gabon; et, 
selon nos délégués commerciaux, une parti- 



Foires commerciales 

MARCHÉS APPÉTISSANTS 
Gros succès au pays de la gastronomie 

Paris — L'appétit mondial pour les produits 
alimentaires canadiens a pris le devant de la 
scène au deuxième plus grand salon inter-
national de l'alimentation, le SIAL 86 de 
Paris, qui avait lieu récemment dans cette 
capitale gastronomique. 

Un nombre record de participants cana-
diens, soit 27 entreprises et des associations 
professionnelles représentant 50 autres 
sociétés, s'est partagé un gâteau de près de 
17 millions de dollars de ventes sur place, 
avec des commandes anticipées de 32 mil-
lions au cours des douze prochains mois. 

Mieux encore, les exposants canadiens 
ont reçu plus de 1 000 demandes de ren-
seignements sérieuses au cours des cinq 
journées de l'événement et prévoient nom-
mer une cinquantaine d'agents et de 
distributeurs. 

Le SIAL, présenté en alternance avec le 
salon ANUGA de Cologne, avait lieu pour la 
première fois au nouveau Parc des exposi-
tions de Paris-Nord, qui a accueilli quelque 
4 000 exposants de 60 pays et plus de 
125 000 visiteurs, un progrès considérable 
par rapport à l'édition de 1984. 

Les participants au SIAL 86 provenaient 
de tous les secteurs de l'industrie des 
aliments et boissons, attirant des importa-
teurs, des exportateurs, des distributeurs, 
des traiteurs, des transformateurs d'ali-
ments, des fabricants d'équipement, des 
éditeurs de publications spécialisées, des 
associations professionnelles et industri-
elles, ainsi que des représentants gouverne-
mentaux de nombreux pays. 

En plus d'exposants de toutes les régions 
du Canada, le salon a également accueilli 
des délégations de Terre-Neuve et du 
Québec et des représentants de Colombie-
Britannique, de Saskatchewan, d'Ontario, 
du Québec, du Nouveau-Brunswick et de 
l'ile-du-Prince-Édouard. 

Le pavillon canadien a également reçu la 

La Ontario Bean Producers Marketing 
Board, de London (Ont.), était l'un des 
participants canadiens au SIAL 86 à Paris. 
A côté, la Shady Maple Farms Ltd., de St. 
Evariste (Qué.). 
visite de membres de la presse spécialisée, 
notamment de Radio-Canada et du Food 
Store Magazine. 

Cette quatrième participation canadienne 
d'envergure nationale depuis 1980 présen-
tait un échantillon représentatif de l'indus-
trie canadienne de l'alimentation, avec les 
grandes familles de produits, et des petites 
comme des grandes entreprises. 

Si le Canada est l'un des premiers expor-
tateurs mondiaux de grains et de produits 
primaires, il exporte également chaque an-
née pour plus de 3 milliards de dollars d'ali-
ments transformés et de produits de la pêche. 

Bien que la plus grande part de nos expor-
tations alimentaires aboutisse aux États-
Unis, l'Europe occidentale n'arrive pas loin 
derrière, comme en témoignent les ventes 
canadiennes exceptionnelles au SIAL 86. 

Les produits exposés au pavillon canadien 
comprenaient du poisson sous toutes ses 
formes (congelé, en conserve, frais, fumé et 
crustacés), des fruits et légumes trans-
formés, du miel, du sirop d'érable, de la 
pizza et autres spécialités italo-canadiennes, 
des mélanges à cocktails, des confitures, du 
riz sauvage et des bleuets (myrtilles). 

Dans le secteur des produits de la mer, où 
l'on comptait deux fois plus d'exposants 
canadiens qu'au SIAL 84, l'accent était mis 

sur les produits de valeur plus élevée, 
comme le saumon du Pacifique congelé et 
en conserve, le homard vivant et congelé, le 
crabe des neiges, le pétoncle, la crevette et 
le saumon fumé, tous des produits cana-
diens qui occupent une part enviable du 
marché européen. 

D'ailleurs, cette part du marché a bondi de 
65°h au cours des huit premiers mois de 
1985, alors que les exportations de poisson 
canadien à destination de la CEE ont grim-
pé à 173 millions de dollars par rapport aux 
103 millions pour la même période en 1984. 

Les produits canadiens innovateurs qui 
ont connu une grande popularité au salon 
comprennent des plats de saumon pré-
sentés avec élégance par un chef local, des 
fruits de mer apprêtés (déjà si populaires 
aux États-Unis), du homard vivant et con-
gelé, et des présentations raffinées de 
saumon et d'esturgeon fumé destinées à 
l'exigeant marché européen. 

Plusieurs sociétés étrangères exposaient 
également des fruits de mer canadiens, 
notamment l'un des géants français de 
l'alimentation. 

D'ailleurs, les exposants canadiens étaient 
tellement satisfaits de leurs ventes et de 
l'intérêt suscité au salon qu'ils se préparent 
déjà à participer à l'édition de 1988. 

Selon nos délégués commerciaux, la 
baisse relative du dollar canadien par rap-
port à la plupart des devises européennes 
améliore encore plus la compétitivité de nos 
exportateurs en Europe. 

Pour de plus amples renseignements sur 
des salons similaires en Europe, commu-
niquer avec M. David Shortall, Direction des 
pêches et des produits de la pêche (TAF), 
ministère des Affaires extérieures, au (613) 
995-1714; ou avec M. Bill Curran, Direction 
des produits alimentaires (TAN), au (613) 
995-7891; ou encore composer le numéro 
d'Info-Export.* 

Des bouchées alléchantes aux Etats-Unis 
États-Unis — Si vous êtes à la recherche 
d'une occasion d'accroître vos ventes de 
produits alimentaires chez nos voisins du 
Sud, vous devriez envisager de participer à 
deux expositions exclusivement canadien-
nes de l'alimentation. 

Elles sont prévues cet hiver dans le nord-
ouest des États-Unis, respectivement sur la 
côte Pacifique et au Centre. 

La première exposition aura lieu le 19 fév-
rier à Seattle (Washington), à seulement 
trois heures d'automobile de Vancouver. 

Cet événement d'une journée, qui avait 
lieu auparavant à Portland (Oregon), est 
organisé par le consulat général du Canada 
au Bellevue Holiday Inn. 

Nombre des courtiers en aliments et bois-
sons attendus à l'exposition ont des succur-
sales à Spokane (Washington) et Portland 

(Oregon), ce qui donne aux exportateurs 
canadiens l'occasion de toucher ces deux 
marchés en plus de celui de Seattle. 

Avec une population de 2,2 millions 
d'habitants, la région urbaine de Seattle-
Tacoma compte des ventes au détail d'ali-
ments de 4,4 milliards de dollars, les ventes 
de services alimentaires représentant 
1,6 milliard de plus. 

L'autre exposition réservée aux expor-
tateurs canadiens aura lieu quelques 
semaines plus tard, soit le 9 mars, à l'hôtel 
Sofitel de Bloomington (Minnesota). 

Cet événement, organisé par le consulat 
général du Canada à Minneapolis et pré-
senté chaque année depuis dix ans, est fort 
couru par les courtiers locaux. Cette année, 
l'exposition a accueilli 35 participants cana- 

diens qui ont pu faire connaître leurs 
produits à plus de 500 acheteurs locaux. 

Comme Seattle, la région de Minneapolis-
St. Paul compte 2,2 millions d'habitants, 
avec des ventes au détail d'aliments de 
2,8 milliards de dollars et des ventes de 
services alimentaires de 1,4 milliard. 

Selon nos délégués commerciaux, ces 
deux expositions s'adressent autant aux 
nouveaux exportateurs qu'aux exportateurs 
établis qui veulent mieux faire connaître 
leurs produits sur le marché américain. 

Pour plus de détails sur les expositions ou 
la façon d'y participer (les inscriptions vont 
bon train), communiquer avec M. Frank 
Davis, Direction des produits alimentaires 
(TAN), ministère des Affaires extérieures, 
au (613) 996-4209; ou composer le numéro 
d'Info-Export. * 



Echanges en pleine croissance 

Adresses utiles 
On avise les sociétés canadiennes qui 

font affaires avec l'Albanie ou qui envisa-
gent de le faire que les fonctions d'expan-
sion du commerce du Canada avec ce pays 
ont été transférées de l'ambassade du 
Canada à Vienne à notre ambassade de Bel-
grade (Yougoslavie). Pour en savoir plus 
long sur le marché de l'Albanie ou suivre des 
projets en cours là-bas, communiquer dé-
sormais avec la section commerciale de 
l'ambassade du Canada, Kneza Milosa 75, 
11000 Belgrade, Yougoslavie. Télex: 11137 
DOMCA YU. 

• 
Aux États-Unis, un changement d'adresse: 

Section commerciale, Consulat général du 
Canada, 400 South Tower, One CNN Cen-
tre, Atlanta, Georgie 30303-2705, É.-U. Tél.: 
(404) 577-6810, télex: 054-2676 (DOMCAN 
ATL).* Bonnes perspectives 

Les perspectives à l'exportation du 
Canada dans un marché international en 
pleine mouvance figurent parmi les sujets à 
l'ordre du jour de la conférence sur les 
perspectives commerciales internationales, 
qui aura lieu le 29 janvier à l'hôtel Westin 
de Toronto. 

Ces ateliers d'information, parrainés par 
le Conference Board du Canada, traiteront 
également des perspectives des économies 
d'Amérique du Nord, des pays en bordure 
du Pacifique et d'Europe, de l'incidence de 
l'évolution du marché international des 
capitaux, et du problème persistant de la 
dette internationale. 

Pour plus de détails sur la façon de 
s'inscrire et de s'acquitter des frais, commu-
niquer avec Mme Maureen Cooper, Confer-
ence Board du Canada, 255, chemin Smyth, 
Ottawa K1H 8M7. Tél.: (613) 526-3280, poste 
240. Télex: 053-3043. * 
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Nouvelles commerciales 

(Suite de la première page.) 

Ainsi, grâce à de nouveaux stimulants et à 
un effort déterminé du gouvernement malay-
sien en vue d'industrialiser son économie, il 
existe de nouvelles possibilités d'investis-
sement pour les Canadiens. 

A cette conférence de trois jours tenue à 
Ottawa, où des universitaires, des gens d'af-
faires et des représentants gouvernementaux 
des deux pays ont pris la parole, on a égale-
ment abordé les sujets du perfectionnement 
des ressources humaines et de la main-
d'oeuvre qualifiée et des professionnels en 
Malaysia. 

Cette conférence était parrainée parl'Insti-
tute of Strategic and International Studies de 
Kuala Lumpur, la Fondation Asie-Pacifique 
du Canada, le comité canadien du Conseil 
économique du bassin du Pacifique et le 
Norman Paterson School of International 
Affairs de l'université Carleton. 

On peut également en savoir plus long sur 
le commerce Canada-Malaysia en communi-
quant avec M. Roman Hruby, Direction de 
l'expansion du commerce en Asie du Sud et 
du Sud-Est (PST), au (613) 996-7995.* 

Un appel qui rapporte 
Malgré une lutte acharnée, la Northern 

Telecom de Mississauga a finalement décro-
ché un important contrat en Thaïlande. 

Ce géant canadien des télécommunica-
tions a en effet reçu une commande de quel-
que 1,7 million de dollars à l'égard de son 
système de commutation téléphonique SLI et 
de téléphones destinés au projet d'expansion 
de l'aéroport Don Munag de Bangkok, actuel-
lement en construction. 

Notre mission à Bangkok précise que le 
client, la Italian-Thai Development Corp. 
Ltd., a trouvé le système SLI supérieur à ceux 
de tous les concurrents. 

Le système que fournira la Northern Tele-
com pourra accommoder 3 500 lignes, por-
tant à 5 millioris de dollars la valeur de son 
matériel vendu à la Thaïlande cette année, 
soit 50% de plus que l'an dernier.* 

Le ministre des Affaires extérieures, M. Joe 
Clark, accueille son homologue malaysien, 
M. Dato Rais Yatim, l'invité d'honneur à la 
conférence Canada-Malaysia. L'événement 
de trois jours était tenu à Ottawa en octobre. 

Les millions de la S.E.E. 
Des lignes de crédit ouvertes récemment 

par la Société pour l'expansion des exporta-
tions (S.E.E.) ont permis à trois entreprises 
canadiennes de vendre pour plus de 4 mil-
lions de dollars de biens et de services sur des 
marchés aussi divers que Cuba, la Bulgarie et 
le Mexique. 

Grâce à un appui financier de 3,5 millions 
accordé par la S.E.E., les Structures d'Acier 
International Super (SSSI) Ltée, de Montréal, 
ont pu vendre des biens et des services, 
destinés au palais d'exposition Palacio de las 
Convenciones de Cuba, l'organisme public 
chargé de l'organisation des congrès et des 
expositions à Cuba. 

La SSSI est une société de commerce 
spécialisée dans les bâtiments préfabriqués. 

Avec une affectation de 327 250 $ à même 
une ligne de crédit conclue auprès de la 
Banque bulgare du commerce extérieur, la 
McCurdy Radio Industries Ltd., de Toronto, a 
pu vendre un système d'intercommunication 
pour la télévision à la société bulgare Telecom. 

La McCurdy Radio oeuvre principalement 
dans la fabrication d'équipement acoustique 
et de radiotélédiffusion et de systèmes com-
plets d'intercommunication pour studios de 
télévision. 

La Telecom est la société bulgare de 
commerce extérieur chargée d'importer et 
d'exporter de l'équipement radio, électro-
nique et de communication. 

Finalement, avec un appui au financement 
de 193 647 $ accordé par la S.E.E., la Indal 
Technologies Inc., de Mississauga (Ont.), a 
vendu quatre portes de hangar à hélicoptères 
navals et des services techniques connexes 
au Secretarla de Marina (S.M.) Mexico, le 
ministère mexicain de la Marine. 

Indal fabrique de nombreux produits, allant 
des mâts pour drapeaux jusqu'aux systèmes 
d'appontage pour hélicoptères. 

On peut obtenir plus de détails sur les 
divers services offerts par la S.E.E. en com-
muniquant avec le siège de la Société, au 
151, rue O'Connor, C.P. 655, Ottawa K1P 5T9. 
Tél.: (613) 598-2500. * 

Un agent commercial 
degrandecompétence 

Les entreprises canadiennes avec des 
produits techniques à exporter auront de meil-
leures chances de percer sur la scène inter-
nationale en faisant appel aux services de la 
Norstream Intertec Inc.,  une société de St. 
Catharines qui a récemment décroché le titre 
de maison de commerce du mois. 

La Norstream est une maison de commerce 
où les compétences en génie s'allient à l'ex-
périence en expédition vers l'étranger. Ses 
spécialités sont les instruments pour pro-
cédés industriels, le contrôle de la qualité, 
l'équipement de procédés industriels, le 
matériel de télécommunication, l'équipement 
et les matériaux d'alliages spéciaux, l'équipe-
ment et les pièces de rechange pour aéronefs 
et le matériel hydropneumatique. 

A titre d'agent commercial exclusif ou non 
pour les petites et grandes entreprises cana-
diennes et d'acheteur pour des clients étran-
gers, la Norstream dessert les marchés en 
bordure du Pacifique, de l'Extrême-Orient, 
du Moyen-Orient, d'Amérique latine et 
d'Europe méridionale. 

Les fabricants canadiens convaincus qu'il 
existe des marchés extérieurs inexploités 
pour leurs produits techniques devraient 
expédier par la poste leur catalogue aux soins 
de Mari Kaukonen ou Ed Arroyave, Norstream 
Intertec Inc., C.P. 1507, St. Catharines (Ont.) 
L2R 7J9, ou encore téléphoner au (416) 
682-3877 ou 684-9191. 

Pour en savoir plus sur les maisons de 
commerce et leurs services, communiquer 
avec M. Mike Reshitnyk, directeur adjoint, 
Direction des maisons de commerce et de la 
compensation (TPF), ministère des Affaires 
extérieures, au (613) 995-7576 ou 996-1419. 

Les entreprises canadiennes qui s'inté-
ressent aux services des maisons de com-
merce peuvent également communiquer avec 
MM. Geoff Nimmo ou Mike MacDonald au 
Conseil des maisons de commerce cana-
diennes, bureau 250, 99, rue Bank, Ottawa 
K1P 6B9. Tél.: (613) 238-8888.* 
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Nouvelles commerciales 

Secteurs étudiés 
sur les marchés 
(Suite de la première page.) 

méthodes innovatrices et compétitives si 
elles veulent y réussir». 

Les études suivantes sont déjà disponibles: 
Malaisie et Indonésie: Foresterie — Débou-
chés qui s'offrent aux fournisseurs canadiens 
de produits manufacturés et de services de 
conseil en Malaisie et en Indonésie, dans les 
secteurs de l'exploitation forestière, du 
sciage, des véhicules d'exploitation fores-
tière, des placages, du contre-plaqué, des 
cartons-panneaux et des pâtes et papiers. 

Thaïlande et Malaisie: Irradiation des ali-
ments — Possibilités du marché pour l'irra-
diation des aliments et les techniques cana-
diennes connexes. 
Thaïlande: Télécommunications — Marché 
des télécommunications en Thaïlande, con-
trôlé à 70 % par la Telephone Organization 
of Thailand (TOT) et la Communications 
Authority of Thailand (CAT). 
Thaïlande: Transformation agro-alimentaire 
— Possibilités d'investissement pour les four-
nisseurs canadiens dans l'industrie agro-
alimentaire et la transformation des aliments. 

Pour obtenir des exemplaires de ces 
études, communiquer avec M. Nigel Godfrey, 
Direction de l'expansion du commerce en 
Asie du Sud et du Sud-Est, ministère des 
Affaires extérieures, au (613) 995-7662; ou 
composer le numéro d'Info-Export.* 

Les projets de l'ACDI 
Le ministre des relations extérieures, Mme 

Monique Landry, a annoncé que l'Agence 
canadienne de développement international 
(ACDI) a consenti à deux entreprises canaJ 

Liens plus étroits 
(Suite de la première page.) 

régionale, la stabilité économique et la paix. 
Sur le plan commercial, Mme Carney a 

indiqué que le Canada continuera de jouer 
auprès du Japon son rôle traditionnel d'impor-
tant fournisseur de matières premières, tout 
en soulignant que le Japon devait composer 
avec le nouveau Canada en augmentant ses 
importations de produits manufacturés cana-
diens et en examinant les possibilités de 
transfert de technologie, d'entreprise con-
jointe et d'investissement. 

Les échanges commerciaux entre le 
Canada et le Japon ont atteint 11,8 milliards 
de dollars en 1985, tandis qu'au cours des huit 
premiers mois de cette année-ci, les expor-
tations canadiennes vers le Japon ont aug-
menté de 8%, passant à 4 milliards. Mais, 
selon Mme Carney, cela pourrait encore 
augmenter.* 

Gros contrat conclu en Égypte 
Une vente pyramidale? 
C'est en tout cas l'effet 

qu'aura pour plusieurs expor-
tateurs canadiens un contrat 
que vient de signer la Bab-
cock & Wilcox Canada en 
Égypte. 

La société de Cambridge 
(Ont.), dans un consortium 
chapeauté par Ansaldo lm-
pianti, d'Italie, a signé le mois 
dernier avec l'Egyptian Elec-
trical Authority, du Caire, un 
contrat de 185 millions de 
dollars en vue de travaux 
pour le projet de la centrale 
de Damanhour. 

Le ministre du Commerce 
extérieur, Mme Pat Carney, a 
souligné en annonçant ce 
contrat que la valeur des C'est d'accord! — Suite à la signature du contrat de 185 millions 
biens et des services fournis de dollars, le directeur de la Egyptian Electrical Authority, 

par le Canada dans le cadre M. Emad et Sharkawi (à gauche), félicite le directeur régional 

de ce projet dépassera les pour l'Égypte de la Babcock & Wilcox Canada, M. David Moore. 

24 millions de dollars, la Le directeur du projet pour la société canadienne, M. Bob Mady, 
contribution de Babcock & assiste tout sourire. 
Wilcox au projet se situant dans le domaine 	sera construite à Damanhour contribuera à 
du matériel de génération de vapeur, 	 répondre aux besoins grandissants de 

Qui plus est, a souligné Mme Carney, le 	l'Égypte en électricité et au développement 
projet créera plus del 200 années-personnes 	économique et industriel futur du pays. 
d'emploi chez Babcock & Wilcox et ses 	M me  Carney a ajouté que l'Égypte constitue 
26 principaux fournisseurs canadiens. 	 un marché en pleine croissance pour le 

La centrale à vapeur de 300 mégawatts qui 	matériel et les services de production d'éner- 

en Chiene et au Soudan 
gie thermique et que« le succès de Babcock & 
Wilcox face à une concurrence internationale 
acharnée laisse entrevoir la possibilité 
d'autres exportations canadiennes vers cette 
région ».* 

diennes un financement de près de 15 millions 
de dollars en vue de projets qui seront 
exécutés en République populaire de Chine 
et au Soudan. 

En Chine, le consortium Canada-China 
Electric Power Consultants entreprendra une 
étude de 5,5 millions de dollars sur le 
potentiel hydro-électrique du sud du pays. 
Ce consortium regroupe la Monenco de Mont-
réal, la Teshmont de Winnipeg, l'Ontario 
Hydro et la Manitoba Hydro. 

M me  Landry a souligné que depuis 1981, 
l'ACDI a participé au financement de plu-
sieurs projets hydro-électriques en Chine, 
notamment l'étude de faisabilité du complexe 
des Trois Gorges sur le fleuve Yangtze, qui 
pourrait devenir le plus important projet 
hydro-électrique au monde. Cette étude est 
confiée à un autre consortium canadien, le 
Cl PM-Yangtze Joint Venture. 

Dans le cas du projet au Soudan. 
AGDEVCO, une société d'État de Saskat-
chewan, et l'ACDI ont signé un contrat de 
9,3 millions de dollars en vue de la deuxième 
phase d'un projet de développement agricole 
en culture pluviale, qui vise à accroître la 
production alimentaire au Soudan.* 
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Trading. . . greetings 
Over the Christmas holiday period — Season's 

greetings! — CanadExport is taking a break. 
The next edition will be printed Jan. 14. 
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Increased Canadian visibility in Japan 
Canadian lumber 

may play an increas-
ing role in improving 
the comfort and 
availability of resi-
dential housing in 
Japanese cities and 
towns if planned re-
visions to Japan's 
current building 
codes come about. Pat Carney 

During her recent five-day trip to Japan 

Thailand, a market 
worth cultivating 

Trade seeds that have been plowed into 
the soil in Canada and Thailand over the 
past few years are beginning to bear fruit, 
say officials involved in laying the ground-
work, particularly in the field of joint 
ventures. 

Being cultivated, too, are agro-industry 
cooperation and opportunities in Thailand 
for the use of Canadian technology in the 
food processing, communications and 
transportation sectors— areas which Thai-
land is anxious to develop. 

Intact,  say officials, in the last two years, 
three joint ventures have grown as the 
result of Canadian and Thai business 
persons crossing the Pacific to determine 
what each country has to offer. 

Last year, for instance, an agreement 
was signed between Oboe Engineering 
Ltd. of Ottawa and A.T. Brothers in Thai-
land to share in solar drying technology. 

Also signed in 1985 was an agreement 
between the Champion Road Machinery 
Group of Goderich, Ont. and Italthai Engi-
neering Co. Ltd. to assemble road graders 
in Thailand. 

And, early this year, Western Protein 
Foods Ltd. of Langley, B.C. reached a $1 
million agreement with Laemthong Corp. 
Ltd. to transfer poultry-processing tech-
nology. 

To further assist Canadian companies in 
capitalizing on these developments, par-
ticularly as they relate to the agro-industry 
sector, an information booth will be set up 

Turn to Page 6 — Agri-food 

to promote trade and investment in Canada, 
the Minister for International Trade Pat 
Carney followed up on the intention 
expressed last May by Prime Minister 
Nakasone "to amend the building code in 
the near future," getting assurances from 
the Minister of Construction that height 
limitations on three storey timberframe 
single family dwellings would soon be 
lifted. 

The code changes, combined with the 
elimination of the tariff on spruce, pine and 
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Noma's Christmas lights, wte are also a 
big seller in the U.S., light up Toronto's 
skyline. 

Illuminating sales 
share the spotlight 

Export sales of $35 million in 1985, 
nearly double the 1984 total of $18 million... 
Total sales of $222.7 million for the year to 
date, up 37  per  cent over the same period in 
1985. . . Profits for the first nine months of 
1986, $13.4 million, up 45 per cent over 
1985. . . Shareholder return on equity for 
1985, a whopping 28.5 per cent. . . 

Figures like these lend a special glow to 
the annual report of Noma Industries 
Limited of Toronto, very much like the 

twinkle of their Christmas tree lights, 
which light up Yuletide celebrations in 
Canada as well as in the United States and 
Europe. 

Not content with being Canada's leading 
Turn to Page 3—  Diversity 

fir (SPF) lumber — an issue on which the 
Minister made strong representations to 
her Japanese counterparts — could mean 
big sales for Canadian lumber producers. 

Emphasizing the importance of further 
revisions to allow timberframe to be used 
for three storey multifamily buildings—the 
fastest growing market segment —Carney 
declared that Canada will provide the 
Ministry of Construction with technical 

Turn to Page 6 — A taste 

DRIE run mission 
real trade blitz 

Consider developing the smallest, most 
powerful microchip or some new applica-
tions for laser technology. Or growing 
genetically altered bacteria capable of 
neutralizing an oil spill in any environment. 

Impossible. .. ? Perhaps. However, 
high-tech dreams are the business of 
Eureka. 

Eureka was the name 'adopted' by last 
month's trade mission to France led by 
Michel Côté, Minister for Regional Industrial 
Expansion (DRIE). 

Comprising a select group of senior 
lexecutives from Canada's biotechnology, 

0_,;ectronics and robotics industries, the 
;---mission spent four days in meetings with 

French firms, culminating with the meeting 
with French Minister of Industry, PTT and 
Tourism, Alain Madelin, and with the 
industrial co-operetigu,streement between 
the,two,lo6ritdêî 	4;oureS 

- it‘ri`ôtbel&ttett/1' 	Olt bf the mission was the 
in. 0 ION . — 	 Turn to Page 3 — Eureka 
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Good sales prospects from around the world 
Greece— Interested Canadian seismology 
companies are invited by the Hellenic Public 
Petroleum Corporation of Greece to bid for 
a wide variety of work related to the 
acquisition of approximately 120 kilometres 
of straight seismic lines in rugged areas in 
Western Greece, using heliportable equip-
ment. Closing date for receipt of bids is Jan. 5. 
For complete details, bid documents on this 
complex tender, contact the Canadian 
Embassy, Athens, quoting tender number 
GF/1407/20-10-86. Telex: (Destination code 
601) 215584. Answerback: (215584 DOM 
GR). 

Greece — A tender with a closing date of 
Jan. 6 has been announced by the Hellenic 
Republic Ministry of Labor, Manpower and 
Employment for a variety of equipment to 
support a truck-mounted hydraulic drilling 
rig for drilling of water and sampling wells. 
Drilling equipment required includes 72 
pieces drill pipe; 72 pieces core barrels (a 
series); 72 pieces drill pipes (HN); 4 pieces 
coupling joints; 6 pieces core samples; 2 
pieces air hammers down-the-hole; 6 pieces 
three-roller drilling bits; 4 pieces down-the-
hole drilling bits. Offers must be accom-
panied by a translation in the Greek lan-
guage. Upon authorization and at cost of 
$55-$60, post can forward bid documents to 
interested Canadian companies. Contact 
the Canadian Embassy, Athens. 

Greece—The Hellenic Anticancer Institute 
has announced a tender with a closing date 
of Jan. 16 for the supply of a wide variety of 
equipment used for cancer detection and 
treatment. Among the items required are an 
incubator, a table centrifuge, an alternator 
for X-ray films (35 x 35), an apparatus for 
electrophoresis (immunoelectrophoresis), 
and a microscope with phase contact. 
Complete details and tender documents 
can be forwarded by post, at cost of $55-
$60.  to interested Canadian companies. 
Contact the Canadian Embassy, Athens. 

Iran— The Telecommunications Company 
of Iran intends to purchase through an 
international tender no. 65/18, 1,794,865 

meters of conduit jelly filled and buried jelly 
cable. Tender deadline is Jan. 20. Contact 
the Embassy of Iran in Ottawa. Tel: 729- 
0902 or telex 212799. 
Turkey— A variety of drill bits are required 
in a tender announced by Turkey's Iller 
Bank. Specifications are: 8 items (165 each) 
of regular or jet-type tricone and tooth-type 
rock bits (in inches: 121/4, 15, 143/4, 171/2 and 
22); 10 each of 10-11-inch button bits, and 2 
hammers. Required bid bond is 3 per cent, 
with a performance bond of 6 per cent. 
Closing date for receipt of bids is Jan. 6. 
Post can forward documents to interested 
Canadian companies, billing later through 
External Affairs. Telex: (Destination code 
607) 42369. Answerback: (42369 DCAN 
TR). 

Marketplace 
Turkey — A tender with a closing date of 
Feb. 12 has been announced by Turkey's 
State Shipbuilding Industry Inc. for the 
supply of a variety of cranes. Required are: 
A) three 80-ton capacity and one 16-ton 
capacity cranes; and B) two 450-ton capacity 
gantry cranes. A and B each require a bid 
bond of U.S. $80,000. As well, bidders are 
requested to offer 100 per cent credit 
package with their proposals. Canadian 
Embassy in Ankara vvill obtain and mail bid 
documents, at no cost, to interested Cana-
dian companies. 

Turkey — Turkey-RCDD State Railways 
Administration has issued a tender for 1,500 
ton of rolled steel soleplates, UIC 864-6, 
UIC 625-143.5.2 standards, for 49.05 kg.m 
rails and wooden ties. With a deadline of 
Jan. 2, bid bond required is 2.5 per cent and 
performance bond 5 per cent. Option is 90 
days, with delivery period to be quoted in 
tenders. Pricing should be FOB-CI F-I nstan-
bul, with payment through irrevocable letter 
of credit. Canadian Embassy can obtain bid 
documents for some $25, billing through 
External Affairs. Contact the Canadian 
Embassy in Ankara. 
Turkey — The Turkish Ministry of Defence 

has announced a tender for the supply of a 
wave measuring system that is to include 
underwater differential pressure sensor, 
buoy, transmitter-receiver, data sampler, 
display and printer. Closing date for receipt 
of bids is Jan. 5. Documents may be 
obtained from the Office of the Military 
Attaché, Embassy of Turkey, Ottawa. Tel: 
(613) 238-2552. 

Turkey— A quantity of pneumatic tires are 
being sought in a tender, closing date Jan. 
5, issued by the Turkish Air Force Command. 
Specifications for the tires, which are used 
on F-16 C/D aircraft, are: 1,148 tires (25.5 X 
8-14/20) and 95 tires (18 X 5.7-8/18). Tender 
documents, file number AKR-606-38, can 
be obtained from the Office of the Military 
Attaché, Embassy of Turkey, Ottawa. Tel: 
(613) 238-2552. 

Turkey — The Blacksea Copper Works 
Dept. (KBI) has issued tenders for fuses and 
relays, specifically detonating fuses: 5.2 mm, 
100m  coils; and detonating relays: 30 ms — 
10,000 each. Bidding deadline is Jan. 13. 
Bid bond required is 5 per cent for bids over 
$50,000, with a 10 per cent performance 
bond. Post can courier documents to inter-
ested Canadian companies, billing through 
External Affairs. Contact the Canadian 
Embassy, Ankara. 

Turkey— TZDK Agricultural Supplies Office 
has issued a tender, vvith a Jan. 16 deadline, 
for the following: 6,800 m tons of soybean, 
1986 crop, 12 certifie .d and 3 registered 
cultivars; 225 m tons of cotton, 200 m tons 
being certified cultivars, rest registered 
cultivars; and 100 m tons inoculant — peat-
based rhizobium inoculant for soybean 
seeds. Bid bond required is $6/ton of 
soybean seeds, $12/ton for cotton seeds, 
and $200/ton for inoculant, with a 7.5 per 
cent performance bond. Delivery period is 
30-90 days, with pricing FOB-CIF-CF, and 
payment through an irrevocable letter of 
credit, with a 60 day option. Post can courier 
documents to interested Canadian com-
panies, billing through External Affairs. 
Contact the Canadian Embassy, Ankara. 

Export seminars 
A series of seminars designed for inter-

national marketing managers, other execu-
tives involved in exporting, and entrepre-
neurs seriously interested in the export field 
is being sponsored by Montreal's  Concord la 

 University, Centre for Management Studies. 
Instructed by internationally acclaimed mar-
keting specialist Dr. V.H. Kirpalani, the 
"International Marketing-Exporting Success-
fully" seminars are slated for Jin. -22-23 in 
Montreal, and April 23-24 in Toronto. To 
register, or for more information, call (514) 
848-3960. 

uebouchés_cn rn.--- 

Trade Opportunities 

Bangladesh offers investment and joint venture possibilities 
A forum that could open doors to a number 

of Canadian export, investment and joint 
venture opportunities in the South Asia 
region is slated for Jan. 19-22 in Dhaka, 
Bangladesh. • - 

Trade officials say that. Canadian com-
panies interested in trade in this region, could 
consider Bangladesh as a location for a 
representative office or an association with a 
local company. 

Such an arrangement, they say, could 
facilitate pursuit of development projects 
there — many of which are funded by the 
World Bank and the Asian Development 
Bank. 

"There is substantial lending to Bangladesh 
by these two financing institutions," say 
officials, "in the fields of transportation, 
education, agriculture, and oil and gas." 

The forum, in co-operation with the United 
Nation's Industrial Development Organization 
(UNIDO), will explain to potential foreign 
investors the various facilities and incentives 
provided by the Government of Bangladesh 
for the promotion of industrial development 
in general and for joint venture projects in 
particular. 

Trade officials also point out that a new 
industrial policy has recently been announced, 
providing a number of incentives and conces-
sions for potential investors in the private 
sector and encouraging joint venture industrial 
projects in co-operation with prospective 
foreign investors. 

Canadian companies interested in investi-
gating these opportunities may contact 
Humayun Kamal, Counsellor, Bangladesh 
High Commission at (613) 236-0138; or Pierre 

Rolland of External Affairs' Asia Pacific South 
Trade Development Division at (613) 996-5824. 



Trading News 
Watch those videos In Russia 

Canadian business people wishing to 
bring video cassettes into the Soviet Union 
— for trade promotion purposes — should 
follow a few simple steps in order to avoid 
embarrassment or inconvenience. At least 
one full week before anticipated arrival in 
Moscow. advise the Canadian Embassy by 
telex the name of the individual carrying the 
cassettes, flight number and date of arrival, 
number of cassettes, giving brief description 
of content and intended use — symposium, 
trade promotion or other. The Embassy will 
in turn advise the sponsoring Ministry or 
organization who will then send a letter to 
customs authorizing the videos to pass 
through without incident. Contact the Cana-
dian Embassy in Moscow, telex: (destination 
code 64) 413401 (413401 DOMCAN SU). 

A bookful of fish and seafood 
Companies anxious to increase their 

international sales of fish and seafood 
products are likely to find a new publication 
— the first of its kind in Canada — an 
invaluable tool. Published by the Canadian 
Association of Fish Exporters, the Directory 
of Fish and Seafood Importers by Selected 
Countries is a sales tool that lists nearly 
1,000 firms in 11 major fish and seafood 
consuming/trading countries, indicating 
company details and products/species of 
interest. Copies are available from the 
Canadian Association of Fish Exporters, 
509-77 Metcalfe St., Ottawa Kt P 5L6. Tel: 
(613) 232-6325. Telex: 053-4556. 

Trade UPdate 

Mission visited Brazil 
Senior executives of Canadian business 

associations under the leadership of the 
Brazil-Canada Chamber of Commerce visited 
Brazil early this month. 

Mission members included executives of 
the Canadian Exporters Association, Cana-
dian Manufacturers Association, Electrical 
and Electronic Association, Canadian Ad-
vanced Technology Association, Association 
of Consulting Engineers of Canada, the 
Canadian Chamber of Commerce, and the 
Brazil-Canada Chamber of Commerce. 

The visit ,  designed to strengthen Canada's 
continuing efforts to develop a closer com-
mercial and trading association with this 
important and dynamic country, was funded 
by the Canadian International Development 
Agency's (CIDA) Industrial Cooperation 
Program. 

Group members met with their counterparts 
In Sao Paulo, Rio de Janeiro and Brasilia — 
govemment officials, representatives of Cana-
dian firms established in Brazil, and Brazilian 
manufacturers and importers — and visited 
some of the most technologically advanced 
manufacturing facilities in Brazil. 

Overall mission objective was to meet with 
organizations — both public and private — 
interested in seeing an expansion of two-way 
trade ,  the formation of joint ventures, involve-
ment with Canada in co-operative efforts in 
third countries ,  and closer economic relations 
generally,* 

Eureka 
Continued from Page One 

inauguration by Minister Côté of our new 
consulate and trade office in Lyon, the 
second-most important French industrial 
centre. 

Both the trade mission and the new consu-
late confirm the government's policy of 
improving trade relations between the two 
countries, as expressed by Prime Minister 
Brian Mulroney during his official visit to 
France last February. 

However, the real reason for the mission 
was the French economic initiative whose 
name was adopted by the Canadian mission 
— Eureka. 

Launched last year by France and adopted 
by 17 other European countries, the Eureka 
program sponsors the development of new, 
non-military high-tech products, systems and 
services which have international market 
potential. Projects are carried out by industrial 
enterprises or research institutions in member 
countries, with the ultimate objective of 
advancing the development of new technology 
in Europe. 

To take advantage of the oppo rt unity 
offered by Eureka, DRIE established the 
Technology Oppo rtunities in Europe Program 
(TOEP). Twenty million dollars are being set 
aside during the next two years to help 
Canadian firms take part in joint high-tech 
ventures with European firms. 

Two types of assistance are offered under 
TOEP. The first helps offset the costs of 

• exploring the potential for Canadian partici-
pation in Eureka projects. The second helps 
fund R & 0 costs of Canadian companies 
taking part in such projects. These may be 
repaid, depending on the amount of the 

Continued from Page One 
manufacturer of Christmas products and 
holding down the number two spot in the U.S. 
market (just behind General Electric), Noma 
has been diversifying its holdings for a 
number of years. 

Two new members were added to the 
Noma family of companies during 1986, 
bringing the total to 14 in Canada and two in 
the United States. Pyroil Canada Limited 
manufactures and exports engine block 
heaters to automotive manufacturers and the 
automotive after market, while Beacon Electric 
Inc. has improved the company's position in 
the U.S. Christmas decorations market. 

To overcome its traditionally weak post-
Christmas sales and to reach new markets in 
the United States and Europe, Noma has 
diversified into other consumer hardware 
products, including lawnmowers and snow-
blowers, manufactured by its Canadiana 
Outdoor Products, Inc. subsidiary; electrical 
wire and cable; bathware and lamp parts: 
lighting fixtures; electro-plated components; 
and, with the development of Netron, Inc., 
even into high-tech computer software 
systems.  

federal contribution, size of the firm and the 
technical and financial success of the assisted 
project. 

According.  to Minister Côté, Eureka has the 
potential to involve billions of dollars in 
public and private expenditures over the next 
five years. 

All in all, Canada's trade mission was 
considered an unqualified success by every-
one involved. Businesspeople, research insti-
tution representatives and senior public 
servants held meetings with their counterparts. 
Minister Côté and his French counterpart 
Alain Madelin, agreed on common objectives 
for the development of industrial co-operation 
between Canada and France. A follow-up 
mission is possible. 

According to the work plan agreed to by the 
two Ministers, additional missions would be 
planned in the areas of agri-food, biotech-
nology, petroleum and gas production equip-
ment and exploration technology. 

Eureka is expected to "result in the transfer 
to Canada of advanced technology which 
would not be possible for an individual firm, 
or even a group of firms," Côté says. "At the 
same time Canadian involvement will allow 
us to demonstrate to Europe our already high 
technology capabilities." 

In this context, missions to other European 
countries are also envisaged. 

So one day soon, a Canadian high-tech 
executive may be toasting international suc-
cess with a drink served by his faithful 
household robot. Made in Canada, its 
Canadarm won't spill a drop! 

Canadian companies interested in partici-
pating in the Eureka-TOEP program can 
contact Ofelia Cohn-Sfetcu, International 
Initiatives, DRIE in Ottawa. Tel: (613) 954-5297. 

The resultant steady and consistent, if 
unspectacular, growth meant that Noma 
stock went largely unrecognized until 1983, 
when other recession-mired manufacturers 
saw the firm achieve yet another year of 
record sales. 

In that year, Noma bought Noma World 
Wide of Chicago — once the Canadian 
company's parent. The American firm has 
continued to operate as the Noma U.S. base 
since, under the name of Noma International 
Inc. 

"We are in a global economy. We recognize 
that," president Rudolph Koehler says. Having 
conquered the Canadian market, his company 
is looking for growth through its high-tech 
approach to manufacturing low-tech house-
hold products. The resulting low prices 
should also translate into more exports to the 
United States and Europe. 

Noma's strong growth has meant plant 
expansions and new capital outlays of nearly 
$13 million during the first three quarters of 
1986 alone. In 1987, the company may well 
exceed the $300-million mark in sales. Some 
20 per cent of it is expected to be generated 
by exports. * 

Canada links up with Europe 

Diversity, the road to success 



Paris — Canada's first participation in one of 	The show in particular offered Evin repre- 
Europe's top civil and military security equip- 	sentatives an ideal place to meet many 
ment shows turned out to be a big success 	prospective licensees — from Finland all the 
here last month. 	 way to Spain and from the U.K. to Greece — 

And although some reports have still to 	highly interested in the innovative garment. 
come in, preliminary figures indicate that 	With an agreement close at hand for all of 
Canadian participants at the 3rd International 	West Germany, Evin has already started 
Exhibition of Police, Civil and Military Security 	selling the product in Belgium. 
Equipment (MILIPOL 86) expect to make 	Another Canadian organization making a 
over $6 million worth of sales during the next 	strong showing at MILIPOL 86 was the 
12 months on top of the $3 million on-site 	National Research Council (NRC), there to 
sales. 	 promote — on behalf of some 80 Canadian 

Held at Le Bourget airport near Paris, the 	companies — Canadian technology oppor- 
show featured not only a vast array of 	tunities in support of law enforcement and 
equipment such as electronics — detection, 	security. 
monitoring and identification — engineering, 	N RC's presence at the show was primarily 
weapons and ammunitions, but other cate- 	designed to look for Canadian joint venture 
gories of products, from textiles and acces- 	opportunities abroad and attract new tech- 
sories to uniforms, first aid and medical 	nology into Canada for companies interested 
supplies, 	 in licensing agreements for safety and security 

One Canadian company in particular, spe- 	products. 
cializing in uniforms, came away highly 	In addition to making over 100 contacts 
pleased with show results, 	 with interested international companies, NRC 

The inventor of a unique outer wear — a 	officials also held fruitful discussions — some 
police multi-season garment that makes a 	could lead to increased co-operation in new 
perfect fit with or without its inner lining — Evin 	product design — with the 14 Canadian 
Industries Ltd. of Montreal has already scored 	exhibitors at the show. 
major successes in the U.S. where the New 	Companies interested in finding out more 
York City police force has adopted Evin's 	about research and development related to 
versatile suit , 	 safety and security products or interacting 

Having recently appointed licensees in 	with companies with similar needs should 
Australia and New Zealand — for both 	contact John G. Arnold, Head, Public Safety 
countries' state police forces — Evin now 	Project Office, NRC in Ottawa, tel: (613) 
plans to capitalize on the West European 	993-3737. 
market where the company already holds 	For more information on similar shows in 
patents in every major country. 	 Europe, contact Michael Wondergem at Ex- 

Talking underwater can be profitable 

Trade Fairs 

Canadian high-tech right on target 

Athens—  Participation in DEFEN DORY Inter-
national 86 held recently in the Greek capital 
has given rise to several Canadian success 
stories, including the one told by a small 
Delta, B.C. company. 

Orcatron Manufacturing Ltd. was one of 12 
Canadian companies exhibiting their highly 
specialized products at what is now con-
sidered one of the leading International 
Defence Exhibitions in the world. 

But although considered small by any 
standard — currently six employees — 
Orcatron made such a strong and lasting 
impression on the international defence 
equipment scene that it has still not quite got 
over the 'shock' of its rise to fame. 

Manufacturer and designer of a revolu-
tionary electro-acoustic wireless underwater 
communication system, Orcatron can almost 

Orcatron's scubaphone is being put to the 
test. 

be called an instant success, by sporting 
sales figures — as a result of participation in 
DEFENDORY 86 — of $700,000 for the next 
12 months, and over $2 million for each of the 
following two years. 

In fact, after being put through competitive 
trials by several foreign navies and police 
forces, Orcatron's invention has unquestion-
ably been declared the finest in the world for 
its clarity and range. 

Orcatron's presence at the show further 
helped to establish it on world markets 
following contacts made with agents and 
distributors interested in representing the 
innovative product in over 20 countries, 
including Belgium, Colombia, India, China, 
Peru, Saudi Arabia and Taiwan. 

In addition, appointments for field trials of 
the 'wireless' were made, at the show, for 
France, Greece and Yugoslavia. 

And Orcatron continues to be a shining 
success as further derivations of its technology 

for both voice communication and telemetry 

are currently under development that is 
expected to lead to plant expansion and the 
creation of an additional 25 jobs. 

For more information on similar shows or 
trade opportunities in Europe, contact Lewis 
Ford at External Affairs' Marketing Promotion 
Europe Division (RWTF), tel: (613) 992-7001; 
or the Defence Program Bureau, tel: (613) 
996-1829; or call Info Export.* 

DRIE Minister Michel Côté gets a few pointers 
from Richard Evin, President of Evin Industries 
of Montreal, at MILIPOL 86. Looking on is 
G.M. Vasquez, Commercial Counsellor at the 
Canadian Embassy in Paris. 
ternal Affairs' Marketing Promotion Europe 
Division (RWTF), tel: (613) 996-4547; or call 
Info Export.* 

i Getting n high 
gear for spring 
Leipzig — Although spring has not quite 
sprung yet, Canadian exporters are already 
being urged to consider attending that sea-
son's best known show. 

Billed as the largest and oldest industrial 
trade fair in the world, the Leipzig Spring Fair 
will be held in this German Democratic 
Republic city March 15-21. 

Attracting over 9,000 exhibitors from around 
the world — including some highly successful 
Canadian companies — and visitors from 
more than 100 countries, the show is con-
sidered a forum for East-West trade. 

And, according to trade officials, the event 
provides an unparalleled opportunity to make 
contact with all major East European industrial 
buyers. 

The theme of next year's show is "agriculture 
products and processing techniques" — 
focusing attention on agricultural machinery 
as well as food processing and packaging 
machinery. 

In addition, the fair will display more than 
40 product groups including metallurgy, 
machine tools, building machinery and mate-
rials, laboratory equipment, electrical engi-
neering and automation equipment. 

Canadiàn exporters wishing to make busi-
ness contacts at the show — several Canadian 
companies have already booked space — can 
make use of a spacious External Affairs 
information booth to be set up at the event. 

For more information on the show or 
details on how to participate, contact Michael 
Wondergem at External Affairs' Marketing 
Promotion Europe Division (RWTF), tel: (613) 
996-4547; or Mitch Vlad, USSR and Eastern 
Europe Trade Promotion Division (RBT), tel: 
(613) 998-7107; or simply call Info Export. 

To arrange for business appointments at 
the show, contact in advance the Commercial 
Division of the Canadian Embassy in Warsaw. 
Telex: 81-3424. Answerback 813424 CAA PL. 



Trade Fairs 
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C23 
Canada's Ambassador to France Lucien Bouchard (centre) is warmly greeted by one of the 
exhibitors, Petro Canada International's Paul Filion, at the Canadian stand during the recently 
held energy show at the World Energy Conference in Cannes. General Manager of the Canadian 
industry participation at the show was External Affairs' Lewis Ford (far left), with Claude 
Drzymala from DRIE. 

Some energetic co-operation 
Cannes — A world exposition on energy — 
current and future technology — turned into 
a rare co-operation showcase between Cana-
dian industry and government. 

The occasion was the 13th Congress of the 
World Energy Conference held recently in 
this Southern French city. 

Hailed as a first of its kind in Canadian 
participation, it saw a unique coming together 
of government — External Affairs conceived, 
planned and organized the Canadian presence 
— and industry which paid all costs associated 
with the eight Canadian exhibitors' presence 
at the event. 

And for the first time since the World 
Energy Conference was created, the Congress 
— held every three years and hosting repre-
sentatives from some 80 countries — also 
featured an international technology exhibi-
tion. 

The Canadian companies — out of close to 
200 from 25 countries — that participated at 
the show included Atomic Energy of Canada 

Duesseldorf — Canada has just recorded its 
best ever participation in one of the world's 
largest plastics and rubber exhibition, last 
month. 

That's when 12 Canadian companies — in 
addition to the Society of the Plastics Industry 
of Canada — took part in the 10th International 
Trade Fair Plastics and Rubber (KUNSTOFF 
86) held in this West German city. 

It is hardly surprising that the Canadian 
exhibitors believe the economy to be on the 
upswing, as they expected orders to reach 
over $40 million — a conservative figure, 
according to the exhibitors themselves — 
over next year on top of the more than $6 
million worth of on-site sales. 

In fact, after fielding close to 2,000 serious 
inquiries, the Canadian contingent unani-
mously stated that the results exceeded their 
expectations. 

And if comparison with the previous show 
figures is any indication — nine Canadian 
companies participated with $2.5 million on-
site sales and $15 million follow-up orders — 
those predictions seem well founded. 

Attendance figures, according to trade 
officials, also point to the upsurge in market 
interest — 1,700 exhibitors from 40 countries 
and 220,000 visitors from 111 countries — 
with a 20 per cent increase over the 1983 
figures. 

Canadian machines exhibited at the event 
— it is held every three years — included 
extruders, super dryers, feed screw precision 
machines, hot stamping equipment, corru-
gated plastic pipe production systems, blow 
and film equipment. 

Other Canadian displays ranged from 
microprocessor-controlled weighing, loading 
and blending systems to melt conveying 
techniques and blow moulds. 

For more information on similar shows in 
Europe, contact Liliana Sarda at External 
Affairs' Marketing Promotion Europe Division 
(RWTF), tel: (613) 996-3607; or call Info 
Export. * 

Ltd., of Mississauga, Ont.; Babcock & Wilcox 
of Cambridge, Ont.; Gaz Metropolitain • of 
Montreal; Hydro Quebec of Montreal; Inter-
national Pipeline Engineering of Toronto; 
Lavalin Inc. of Montreal; Petro Canada Inter-
national of Calgary; and SNC Inc. of Montreal. 

This year's congress was held under the 
general theme "Energy: Needs and Expecta-
tions," highlighting such activities as relations 
between economy, environment and energy; 
international technical and commercial co-
operation; and future prospects. 

Canada's participants at the show made 
good contacts with the world's foremost 
decision makers in the field of energy, and 
with other exhibitors and international con-
gress participants, including scientists, indus-
trialists and government officials. 

For more information on similar shows — 
the next one is slated for Montreal in 1989 — 
contact Lewis Ford at External Affairs' Mar-
keting Promotion Europe Division (RWTF), 
tel: (613) 992-7001; or call Info Export. * 

A profitable telecommunications push into Africa 
Nairobi — Participation in the first major 
telecommunications exhibition held in Africa 
gave Canadian companies vital exposure 
among other world leaders in this field. 

Held in Kenya's capital city early this fall 
and organized jointly by the International 
Telecommunication Union (ITU) and the 
Kenya Posts and Telecommunications Cor-
poration, AFRICA TELECOM 86 attracted 
close to 100 exhibitors from 22 countries, 
including nine from Canada. 

And although this was their first foray into 
this African market for most of the Canadian 
participants, all of them came away with good 
prospects, and forecast orders of over $16 
million expected over the next 12 months. 

Even Canadian exhibitors without any con-
crete sales leads declared the African market 
to have excellent short and long term potential 
for their products. Discussions were also held 
with prospective agents and distributors. 

Serious ineries fielded by Canada's con- 

For more information on similar shows or 
trade opportunities in Africa, contact Robert 
Grison at External Affairs' Middle East Trade 
Development Division .(GMT), tel: (613) 990- 
5997; or Jim Kerr, Technology Development 
Division (TTT), tel: (613) 995-7558; or simply 
call Info Export.* 

tingent came not only from Kenya — State 
Railway, Defence Forces and Ministry of PTT 
— but from Uganda, Tanzania, Zaire, Sudan, 
Rwanda, Cameroon, Nigeria, Zimbabwe and 
as far afield as France, U.K., West Germany 
and Hungary. 

Commented one satisfied Canadian exhib-
itor: "This type of fair — one of the best we 
have attended — is useful in establishing the 
potential market for our products, identifying 
buyers and new agents." 

In addition to the show — organized under 
the theme "Bridging the missing link" — a 
Forum was also held featuring such topics as 
rural and mobile communications, broad-
casting and interactions of telecommuni-
cations in the rural and urban environments. 

Trade officials alike declared the Canadian 
participation an excellent launching pad for 
Canadian companies' African sales initiatives 
by gaining market familiarization, making key 
contacts and establishing representation. 

Kenya 's  Minister of Transport and Communi-
cations, M.A. Magugu (centre) visits AFRICA 
TELECOM 86 with Richard E. Butler (right), 
Secretary-General of the ITU. In the back is 
the display of Spilsbury Communications of 
Vancouver. 
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A taste of sake in Osaka 

Trade Update 

Ag ri-food  sector high 
on Thai shopping list 
Continued from Page One 

at Agro-Tech 87, a trade show slated for 
Bangkok this Jan. 17-21. Companies inter-
ested in the show or in displaying their 
brochures should contact the fairs and mis-
sions group in External Affairs' Pacific Trade 
Development Division at (613) 995-1676. 

Incidentally, officials point out, there are 
two formal mechanisms to foster Thai-
Canadian joint ventures. 

One is a three-year-old agreement between 
the Canadian Manufacturers' Association 
and the Association of Thai Industries. 

The second program, set up in April and 
financed by the Canadian International Devel-
opment Agency (CIDA), involves Magee 
Robertson Inc. of Vancouver and Ventures 
International Co. Ltd. of Thailand. 

Formally called the Canadian-Thailand Agro-
Industrial program, this project, in which 
Magee and Ventures are matchmakers, seeks 
to identify Thai needs before trying to rouse 
the interest of particular Canadian companies. 

•"What I'm supposed to do," says Ventures 
President, Joe Virachai Techavichit, "is weed 
out  the  non-serious ones in Thailand and 
pass on that information to Canada. Magee 
Robertson will do the search there. Once we 
identify a good match, hopefully we will be 
able to help them out with financial assistance 
under different assistance programs." 

The focus on agro-industry, a sector being 
stressed in Thailand's 6th Five-Year Plan 
which began in 1986, was a key factor, says 
Virachai, in the program winning support 
from both governments. 

And, in the food processing sector, says 
Virachai, ample joint venture opportunities 
exist. Processing technology could multiply 
the value of Thailand's food products twenty-
fold, says Virachai, noting that Thailand is the 
world's fifth largest food exporter. 

One trade suggestion Virachai proffers, is 
the teaming up of Canadian food technology 
exporters with Canadian importers interested 
in the finished product. 

Such collaboration, Virachai says, could 
also help overcome any hesitation Thais 
might have in choosing Canadian instead of 
United States, Japanese or European tech-
nology. 

Further information on Canada-Thailand 
trade and potential export opportunities is 
available from External Affairs' Asia Pacific 
South Trade Development Division (PST) at 
(613) 995-7662; or call Info Export. 

Also available through Info Export is 
Thailand: A Guide for Canadian Exporters, 
one of a series of guides to worldwide 
markets published by External Affairs. 

Hitting it right  on... the head — That's what 
Minister for International Trade Pat Carney 
was doing during her recent visit to Japan 
where she made strong gains for the accept-
ance of Canadian timber frame construction 
standards in the Japanese market. Accom-
panying the Minister are (from left to right) 
Clive Roberts, President of Seaboard Lumber 
Sales of Vancouver and representing the 
CEA; Robert Blanchard, 1st Vice-president, 
Canada, International Woodworkers of 
America; and Hugh Mah, President of Inter-
national Geosystems of Vancouver. 

Continued from Page One 
expertise and data on fire and safety standards 
for timberframe construction with a view to 
assisting in the review of the building code. 

Said Carney: "Our aim is to help Canadian 
lumber sales and Japan's housing shortage by 
expansion of superior, lower cost, 2x4 housing." 

With Canadian lumber interests firmly in mind. 
she urged her Japanese ministerial counterpa rts 
to grant Canadian SPF lumber the same duty-
free entry now enjoyed by other comparable 
species. 

Lumber sales to Japan in 1985 were valued at 
$401 million, the second largest market for 
Canadian lumber after the U.S. 

In support of Canadian coal exports, Carney 
told Japanese steel makers — buyers of $1.4 
billion worth of Canadian coal in 1985 — that 
Canadian contracts are long-term deals based 
on stable supply and not market vagaries. 

On agricultural issues, Carney urged Japanese 
government agreement that agriculture be con-
sidered a prime topic at the multilateral trade 
negotiations under the General Agreement on 
Tariffs and Trade. 
• Since the report of the recent economic 

mission to Canada which spurred positive interest 
among Japanese investors with its description 
of a "new Canada" of economic growth and high 
technology, there has been a surge of active, 
high-level discussions among many groups. 

To further that dialogue, Carney confirmed 
that Canada has established funding to assist 
technology exchanges between Canadian and 
Japanese business people at the middle manage-
ment level. 

Another highlight of the Minister's visit to 
Japan included her officially inaugurating — 
with the traditional sake toast — Canada's 
Consulate General in Osaka. 

This official Canadian presence in the Kansai 
region — with a population of 22 million — is 
primarily intended to promote commercial 
exchanges, encourage Japanese investment in 
Canada and the sharing of high-tech develop-
ments by a number of firms in that sector with 
Canadian industry. 

Setting aside energy imports, which represent 
approximately one half of all Japanese imports, 
45 per cent of the remaining external purchases 
are sent to companies in the Kansai region. 
Major cities include Osaka —2.6 million — Kobe, 
Kyoto and Nara. 

As the second most important commercial, 
industrial and financial centre in Japan, after 
Tokyo, Kansai accounts for 20 per cent of the 
Japanese and 2 per cent of the world economy. 
As for Osaka, its largest city, it ranks fourth — 
behind Tokyo, London and Paris — as a world 
corporate centre, with some 30 of the 500 largest 
multinationals outside the U.S. having their head 
offices in this metropolis. 

The region's strong economy makes the 
planning of mega-projects possible, one striking 
example being the new U.S. $8.3 billion Kansai 
airport. Some 35 Canadian companies have 
already applied to the Osaka Consulate General 
to make submissions for this project which 
openly welcomes foreign bids to supply airpo rt  
equipment and sub-systems — including lighting, 
emergency, security, telecommunications and 
building systems. To bid, contact the Consulate 
General. 

Osaka consular staff, under the direction of 
Consul General Mrchael Spencer and Vice-
Consul P.H. Drabble, are ready to offer their 
fullest assistance to Canadian business people 
interested in the Kansai region. Tel: (06), 212- 
4910. Fax: (06) 212-4914. Telex: Osaka (Destin-
ation code 72) 22218 (DOMCAN J22218). * 
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La France devient 
notre point de mire 

Que diriez-vous de créer des micropuces 
ultra-puissantes; ou de nouvelles applica-
tions à la technologie du laser; ou encore 
une culture de bactéries capables de 
neutraliser les déversements de pétrole 
dans tous les milieux? 

Des rêves impossibles? Peut-être, mais 
c'est le genre de rêve qui est à la base du 
projet Eureka, 

Eureka est le nom 'adopté' par une 
mission commerciale en France dirigée 
par le ministre de l'Expansion industrielle 
régionale (MEIR), M. Michel Côté. Ce 
groupe choisi de cadres supérieurs des 
industries canadiennes de la biotechno- 

Les décorations de Noël de la Noma, 	logie, de l'électronique et de la robotique a 
également fort vendues aux E.-U., filumi- 	rencontré pendant quatre jours des repré- 
nent le ciel de Toronto. 	 sentants de firmes françaises et au terme 

La lumière se fait 	
de  Aci ae itnt emvai ds ei t lei n, I me i nMi si nt ri es t ;réa naç ares  ndcontrée l.n   
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Nouvelle poussée canadienne vers le Japon 
Le bois d'oeuvre 

canadien pourrait 
jouer un rôle de plus 
en plus important 
dans le logement ré-
sidentiel au Japon, 
si la révision annon-
cée du code du bâti-
ment japonais se 
concrétise. 

Au cours d'une Mme Pat Carney 
récente visite officielle de cinq jours au 

Japon, visant à promouvoir le commerce et 
l'investissement, le ministre du Commerce 
extérieur, Mme Pat Carney, a poursuivi les 
discussions sur l'intention annoncée en 
mai dernier par le premier ministre Naka-
sone «de modifier le code du bâtiment 
dans un proche avenir», obtenant du 
ministre japonais de la Construction l'assu-
rance que l'on abolirait bientôt les restric-
tions actuelles sur la hauteur des maisons 
unifamiliales de trois étages à ossature de 
bois. 

Cette révision du code japonais, si elle 
s'accompagne de l'élimination du tarif 
douanier touchant les importations japo-
naises de bois d'épinette, de pin et de sapin 
(EPS), un sujet qui figurait parmi les 
priorités de la visite de M me  Carney, 
pourrait se traduire par des commandes 
importantes pour les producteurs cana-
diens de bois d'oeuvre. 

En mettant l'accent sur l'importance de 
révisions plus poussées au code japonais de 

(Voir page 6: On 'sable'.) 

LaThailandeest un 
marché à cultiver 

Des démarches entreprises depuis quel-
ques années en Thaïlande commencent à 
porter fruit, en particulier dans le domaine 
des entreprises conjointes. 

On cultive également les secteurs de la 
coopération agro-industrielle et de l'utilisa-
tion de la technologie canadienne dans la 
transformation des aliments, les communi-
cations et le transport, tous des secteurs 
que les Thaïlandais désirent vivement déve-
lopper. 

D'ailleurs, nos délégués commerciaux 
indiquent que ces deux dernières années, 
trois entreprises conjointes ont vu le jour à 
la suite de voyages de gens d'affaires 
canadiens et thaïlandais qui voulaient 
déterminer ce que l'autre pays avait à offrir. 

Ainsi, l'an dernier, la Oboe Engineering 
Ltd., d'Ottawa, et A.T. Brothers de Thaïlande 
ont signé une entente de partage de 
technologie du séchage solaire. 

En 1985 également, le Champion Road 
Machinery Group, de Goderich (Ont.), et 
ltalthai Engineering Co. Ltd., ont conclu 
une entente sur l'assemblage de niveleuses 
en Thaïlande. 

Plus tôt cette année, la Western Protein 
Foods Ltd., de Langley (C.-B.), a signé 
avec la Laemthong Corp. Ltd. un contrat 
de 1 million de dollars visant le transfert de 
technologie du traitement de la volaille. 

Afin de donner un autre coup de pouce 
aux sociétés canadiennes qui désirent 
exploiter de tels nouveaux débouchés, en 
particulier dans le secteur agro-industriel, 
le Canada présentera un kiosque d'infor- 

(Voir page 6: L'agro-alimentaire. 

Durant les vacances de Non — Meilleurs Vœu 
— CanadExport ne sera pas publié. Le prochai 
numéro paraîtra le 14 janvier. 

Durant les vacances de Non — Meilleurs Vœux! 
— CanadExport ne sera pas publié. Le prochain 
numéro paraîtra le 14 janvier. 

- 
Échanges.  . . de vœux 
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Des ventes à l'exportation de 35 millions 	entre riloteeedere 
de dollars en 1985, soit près du double du DtPt• , 
total de 18 millions pour 1984... Des ventes Min.'llm," aires  exte" r LW page 3: Eureka.) 
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totales de 222,7 millions de dollars jusqu'à 
date cette année, soit une hausse de 37%  
par rapport à l'an dernier... Des bénéfices 
de 13,4 millions pour les neuf premiers 
mois de 1986, soit une augmentation de 
45 %... 

Ces chiffres illuminent le rapport annuel 
de la Noma Industries Limited de TorontonT01; 
comme ses ampoules qui enjolivent les 
arbres de Noël du Canada, des États-Unis 
et d'Europe. 

En plus d'être le premier fabricant de 
produits de Noël au Canada et de talonner 
General Electric sur le marché américain, 
Noma diversifie ses activités depuis plu-
sieurs années. 

La famille Noma s'est enrichie de deux 
(Voir page 3: Pour réussir.) 
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Voici des débouchés à l'exportation 
Grèce — Le ministère grec du Travail, de la 
Main-d'oeuvre et de l'Emploi vient de lancer 
un appel d'offres arrivant à échéance le 6 jan-
vier, un vue d'acquérir de l'équipement 
divers destiné à une plate-forme de forage 
hydraulique montée sur camion, pour le 
creusage de puits et le carottage. L'équipe-
ment recherché comprend 72 tubes de 
forage, 72 carotteuses (série Q), 72 tubes de 
forage (HN), 4 joints de couplage, 2 mar-
teaux pneumatiques souterrains, 6 forets à 
trois galets et 4 forets souterrains. Les sou-
missions doivent être accompagnées d'une 
traduction en grec. Sur réception d'une 
autorisation, notre mission peut transmettre  
par messager les documents complets de 
l'appel d'offres, à des frais de 55 à 60 $. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Athènes, télex: (code de destination 601) 
215584, indicatif (215584 DOM GR). 

Grèce — Les entreprises canadiennes du 
secteur de la sismologie sont invitées par la 
Hellenic Public Petroleum Corporation de 
Grèce à soumissionner en vue de divers 
travaux liés à l'acquisition d'environ 120 kilo-
mètres de lignes sismiques droites, qui 
seront installées dans des régions acciden-
tées de l'Ouest de la Grèce avec de l'équipe-
ment héliporté. Les soumissions seront 
acceptées jusqu'au 5 janvier. Pour tous les 
détails sur cet appel d'offres complexe, 
communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Athènes, en précisant le numéro d'appel 
d'offres GF/1407/20-10-86. 

Grèce — Le Hellenic Anticancer I nstitute a 
annoncé son intention de se procurer par 
appel d'offres de l'équipement pour le dépis-
tage et le traitement du cancer. Il s'agit d'un 
incubateur, d'une centrifugeuse de table, 
d'un alternateur pour film à rayons X (35 sur 
35), d'un appareil pour immunoélectro-
phorèse et d'un microscope à contraste de 
phase. Notre mission peut transmettre par 
messager les documents complets de l'appel 
d'offres, à des frais de 55 à 60 $. Commu-
niquer avec l'ambassade du Canada à 
Athènes. 

Iran — La Telecommunications Company 
of Iran désire acquérir par appel d'offres 
international 1 794 865 mètres de câble 
rempli de gelée imperméable, pour canali-
sation et enfouissement. Les soumissions 
seront acceptées jusqu'au 20 janvier. Com-
muniquer avec l'ambassade d'Iran à Ottawa, 
au (613) 729-0902 (télex: 212799), en pré-
cisant qu'il s'agit de l'appel d'offres 65/18. 

Turquie — La State Shipbuilding lndustry 
Inc. de Turquie lance un appel d'offres 
visant diverses grues. L'équipement visé 
comprend: a) trois grues d'une capacité 
de 80 tonnes et une grue de 16 tonnes, et 
b) deux grues à chevalet d'une capacité de 
450 tonnes. Les soumissions seront accep- 

Marchés mondiaux 
tées jusqu'au 12 février. L'ambassade du 
Canada à Ankara peut obtenir et expédier , 

 sans frais les documents de l'appel d'offres. 
Télex: (code de destination 607) 42369, 
indicatif (42369 DCAN TR). 

Turquie — La Iller Bank de Turquie vient 
d'annoncer un appel d'offres visant un lot 
de forets miniers, comportant notamment 
8 ensembles de 165 forets de types divers et 
d'autre matériel. Les soumissions seront 
acceptées jusqu'au 6 janvier, accompagnées 
d'un cautionnement de soumission de 3 %et 
d'un cautionnement d'exécution de 6 % de 
leur valeur. Notre mission peut transmettre 
les documents détaillés de l'appel d'offres: 
les frais d'expédition seront facturés par le 
ministère des Affaires extérieures. 

Turquie— L'administration ferroviaire d'État 
de Turquie vient de lancer un appel d'offres 
à l'égard de 1 500 tonnes de dalles semelles 
d'acier laminé, normes UIC 864-6 et 625- 
143.5.2, de rails de 49,05 kg et de traverses 
de bois. Les soumissions seront acceptées 
jusqu'au 2 janvier, avec un cautionnement 
de soumission de 2,5 %et un cautionnement 
d'exécution de 5 %. Communiquer, avec 
notre ambassade à Ankara. 

Turquie — Le Commandement de l'Aviation 
turque lance un appel d'offres en vue d'ac-
quérir des pneux pour appareils F-16 C/D. Il 
s'agit de lots respectifs de 1 148 pneus de 
25,5 sur 8-14/20 et de 95 pneus de 18 sur 
5,7-8/18. Les soumissions seront acceptées 
jusqu'au 5 janvier. Pour obtenir les docu-
ments de l'appel d'offres, numéro de réfé-
rence AKR-606-38, communiquer avec l'at-
taché militaire de l'ambassade de Turquie, à 
Ottawa, au (613) 238-2552. 

Turquie — Le ministère turc de la Défense 
a lancé un appel d'offres à l'égard d'un 
système de mesure des vagues comprenant 
un capteur immergé de pression différenti-
elle, une bouée, un émetteur-récepteur, un 
appareil d'échantillonnage, un écran d'af-
fichage et une imprimante. L'appel d'offres 
arrive à échéance le 5 janvier. Pour obtenir 
les documents de l'appel d'offres, com-
muniquer avec l'attaché militaire de l'am-
bassade de Turquie. à Ottawa, au (613) 
238-2552. 

Turquie — Le Black Sea Copper Works 
Department (KBI) vient de lancer un appel 
d'offres visant des quantités importantes de 
mèches et relais pour dynamitage. Les 
soumissions seront acceptées jusqu'au 
13 janvier, avec un cautionnement de 5% 
pour les soumissions de plus de 50 000 $ et 
un cautionnement d'exécution de 10% du 
montant. Communiquer avec l'ambassade 
du Canada à Ankara. 

Turquie — L'office d'approvisionnement 
agricole TZDK vient de lancer un appel 
d'offres arrivant à échéance le 16 janvier, en 
vue de se procurer 6 800 tonnes de 12 cul-
tivars certifiés et 3 cultivars homologués de 
la récolte de soja de 1986, 225 tonnes de 
cultivars de coton certifiés et homologués, 
et 100 tonnes de rhizobium inoculant sur 
tourbe, pour graines de soja. On exige un 
cautionnement de soumission de 6$, la 
tonne dans le cas du soja, de 12$ la tonne 
pour le coton et de 200$ pour l'inoculant. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Ankara.* 

Colloques — exports 
Le Centre des études en gestion de 

l'université Concordia de Montréal organise 
une série de colloques à l'intention des 
gestionnaires en commercialisation inter-
nationale, des cadres responsables de 
l'exportation et des entrepreneurs qui s'inté-
ressent sérieusement au marché extérieur. 
Ces colloques seront donnés pary.H. Kirla-
pani, un spécialiste en commercialisation 
de renommée internationale. Ils seront pré-
sentés à Montréal les 22 et 23 janvier, et à 
Toronto les 23 et 24 avril. Pour plus de 
détails ou pour s'inscrire, composer le (514) 

848-3960.* 

Débouches  r, 

Débouchés commerciaux 

De bonnes possibilités d'entreprises conjointes au Bangladesh 
• 	. . 

Un forum international qui pourrait ouvrir 
des portes dans l'Asie du Sud à plusieurs 
possibilités d'exportation, d'investissement 
et d'entreprise conjointe pour des entreprises 
canadiennes aura lieu du 19 au 22 janvier à 
Dhaka, au Bangladesh. 

Ce genre d'arrangement pourrait faciliter 
l'exploration des débouchés de projets de 
développement dans ce pays, projets souvent 
financés par la Banque mondiale et la Banque 
asiatique de développement. 

Ces deux institutions financent des prêts 
considérables au Bangladesh dans les do-
maines des transports, de l'éducation, de 
l'agriculture et du pétrole et du gaz. 

Le forum, organisé en collaboration avec 
l'Organisation des Nations-Unies pour le 
développement industriel (ONUDI), permettra 
de présenter à d'éventuels investisseurs  

étrangers la variété des installations et des 
stimulants offerts par le gouvernement du 
Bangladesh pour encourager le développe-
ment industriel en général et les projets 
d'entreprise conjointe en particulier. 

Nos délégués commerciaux soulignent de 
plus l'annonce récente d'une nouvelle poli-
tique industrielle, prévoyant plusieurs stimu-
lants et concessions à l'intention des inves-
tisseurs privés et encourageant les projets 
industriels en entreprise conjointe avec des 
investisseurs étrangers. 

Les sociétés canadiennes qui voudraient 
explorer ces possibilités peuvent commu-
niquer avec Humayun Kemal, conseiller du 
haut-commissariat du Bangladesh à Ottawa, 
au (613) 236-0138; ou encore avec M. Pierre 
Rolland, Direction de l'expansion du com-
merce dans le Pacifique et en Asie du Sud,  

ministère des Affaires extérieures, au 
996-5824. Ir 

(613) 



Bon tuyaux 
Les vidéos: à regarder de près 
Les Canadiens en voyage d'affaires en 

Union soviétique, qui emportent des cas-
settes vidéo promotionnelles, ont intérêt à 
prendre quelques simples précautions afin 
d'éviter des embarras ou des inconvénients. 
Au moins une semaine complète avant votre 
arrivée en U.R.S.S.. communiquez par télex 
à l'ambassade du Canada le nom de la 
personne qui emportera les vidéocassettes, 
le numéro et la date d'arrivée de son vol et le 
nombre de cassettes, avec une brève 
description de leur contenu et de leur usage 
(colloque, promotion commerciale, etc.). 
Notre ambassade avisera l'organisme ou 
ministère qui parraine votre visite, lequel 
autorisera par lettre les douanes à laisser 
entrer les vidéocassettes sans incident. 
Communiquer avec l'ambassade du Canada 
à Moscou, télex: (code de destination 64) 
413401, indicatif (413401 DOMCAN SU). 

Répertoire plein de poissons 
Les entreprises qui veulent accroître leurs 

ventes internationales de produits de la mer 
trouveront une mine de renseignements 
précieux dans une nouvelle publication, la 
première en son genre au Canada. Le 
Directory of Fish and Seafood Importers by 
Selected Countries, un répertoire des impor-
tateurs de poissons et produits de la mer, 
classés par pays, est publié par rAssociation 
canadienne des exportateurs de poisson. 
Cet outil de commercialisation contient une 
liste de près de 1 000 entreprises dans 
11 pays qui importent et consomment des 
quantités importantes de produits de la mer. 
Communiquer avec l'Association cana-
dienne des exportateurs de poisson, 
509-77, rue Metcalfe, Ottawa 1(1P 5L6. Tél.: 
(613) 232-6325. Télex: 053-4556.* 

B - 

Nouvelles commerciales 

Une mission au Brésil 
Des cadres supérieurs d'associations com-

merciales canadiennes ont visité le Brésil au 
début du mois, dans le cadre d'une mission 
parrainée par la Chambre de commerce 
Canada-Brésil. 

Le groupe était composé de représentants 
de rAssociation canadienne d'exportation, 
de rAssociation des manufacturiers cana-
diens, de l'Association des manufacturiers 
d'équipement électrique et électronique du 
Canada, de rAssociation canadienne de tech-
nologie avancée, de l'Association des 
Ingénieurs-conseils du Canada, de la Chambre 
de Commerce du Canada et de la Chambre de 
Commerce Canada-Brésil. 

Les membres de la mission ont rencontré 
leurs homologues de Sao Paulo, Rio de 
Janeiro et Brasilia, c'est-à-dire des hauts 
fonctionnaires, des représentants d'entre-
prises canadiennes implantées au Brésil et 
des fabricants et importateurs brésiliens, en 
plus de visiter certaines des installations de 
fabrication les plus avancées du Brésil. 

La mission visait à établir des liens avec des 
Organismes privés et publics voués à l'expan-
sion du commerce bilatéral, à la création 
d'entreprises conjointes, à la participation 
avec le Canada à des initiatives conjointes 
dans des pays tiers et, de manière générale, à 
des relations économiques plus étroites.*  

(Suite de la première page.) 

nouveaux membres en 1986, pour compter 
maintenant 14 sociétés au Canada et 2 autres 
aux États-Unis. Il s'agit de la Pyroil Canada 
Limited, qui fabrique et exporte des chauffe-
blocs à l'intention des fabricants d'automo-
bile et du marché d'après-vente, et de la 
Beacon Electric Inc., qui a aidé Noma à 
progresser sur le marché américain des 
décorations de Noël. 

Pour remédier à la chute habituelle de ses 
ventes après Noël et aborder de nouveaux 
marchés aux États-Unis et en Europe, la 
Noma a diversifié ses activités dans la quin-
caillerie de consommation, notamment les 
tondeuses et souffleuses avec la Canadiana 
Outdoor Products Inc., les fils et câbles élec-
triques, les accessoires de salle de bains, les 
pièces de lampe et les appareils d'éclairage, 
l'électroplastie de composantes et même, 
avec la création de Netron, Inc., les logiciels 
avancés. 

L'attitude de Noma, qui consiste en une 
expansion décentralisée avec un nombre  

fédéral, l'envergure de l'entreprise et le succès 
technique et commercial du projet soutenu. 

Selon M. Côté, le programme Eureka pour-
rait chapeauter des milliards de dollars d'in-
vestissements publics et privés au cours des 
cinq prochaines années. 

Tous les participants à la mission cana-
dienne parlent d'un succès sans réserve. 
Des gens d'affaires, des représentants 
d'établissements de recherche et des hauts 
fonctionnaires ont rencontré leurs vis-à-vis 
français. Quant à M. Côté et son homologue 
français, M. Alain Madelin, ils se sont entendus 
sur des objectifs communs en matière de 
coopération industrielle entre le Canada et la 
France. 

On envisage méme la mise sur pied d'une 
nouvelle mission du genre et déjà d'autres 
visites sont envisagées dans les secteurs de 
l'agro-alimentaire, de la biotechnologie et de 
l'équipement d'exploration et de production 
du gaz et du pétrole. 

Selon M. Côté, Eureka devrait entraîner un 
transfert au Canada de technologie avancée 
qui ne serait pas autrement à la portée 
d'entreprises individuelles ou même de 
groupes d'entreprises. La participation cana-
dienne aura également l'avantage de mieux 
faire connaître aux Européens nos compé-
tences déjà impressionnantes en technologie 
de pointe, ce qui pourrait donner lieu à des 
missions vers d'autres pays européens. 

Il n'est donc pas si farfelu de songer dans 
un avenir prévisible à porter un toast à nos 
succès internationaux en technologie de 
pointe. . . Le bras canadien du robot n'en 
laissera cependant pas tomber une seule 
goutte! 

Les sociétés canadiennes qui voudraient 
participer au programme Eureka-P.R.P.T.E. 
peuvent communiquer avec Mme Ofelia 
Cohn-Sfetcu, Initiatives internationales, du 
MEIR à Ottawa, au (613) 954-5297.* 

limité de produits forts et un renforcement de 
sa présence dans des créneaux déterminés, 
a fini par être reconnue à sa juste valeur et 
donner à la société l'attention qu'elle mérite. 
Elle se prépare maintenant à accroître ses 
exportations pour assurer son expansion. 

Le président de Noma, M. Rudolph Koehler, 
souligne que son entreprise se rend parfaite-
ment compte que nous entrons"dans l'ère de 
l'économie globale. Après avoir conquis le 
marché canadien, Noma axe sa croissance 
sur la fabrication avec des techniques de 
pointe de produits ménagers techniquement 
simples. Cette méthode se traduit par des 
prix peu élevés qui devraient faciliter le 
progrès des exportations vers les États-Unis 
et l'Europe. 

A cette fin, on a agrandi les usines et investi 
près de 13 millions de dollars en immobilisa-
tions pendant les trois premiers trimestres de 
cette année. En 1987, Noma prévoit dépasser 
la marque de 300 millions de dollars de ventes, 
dans une proportion de 20 0/0 à l'exportation. 

Eureka  ___ l e  Canad a se  l ance en  Euro p e  
(Suite de la première page.) 

Un autre point saillant de cette visite a été 
l'inauguration par M. Côté de notre nouveau 
consulat et bureau commercial à Lyon, deux-
ième centre industriel de France. 

L'inauguration du consulat et la visite de 
cette mission témoignent de la politique 
gouvernementale visant à améliorer les rela-
tions commerciales entre nos deux pays, 
politique exprimée par le premier ministre, 
M. Brian Mulroney, lors de sa visite officielle 
en France en février dernier. 

Toutefois, ces événements comportaient 
une dimension supplémentaire, soit l'initiative 
économique européenne qui a donné son 
nom à la mission canadienne, Eureka. 

Le programme Eureka, lancé l'an dernier 
par la France et entériné par 17 autres pays 
européens, parraine la mise au point de 
nouveaux programmes, produits et services 
non militaires à technologie de pointe, ayant 
des possibilités commerciales internationales. 
Les projets sont menés à bien par des 
entreprises industrielles ou des établissements 
de recherche des pays participants, l'objectif 
ultime étant de stimuler le développement de 
nouvelles technologies en Europe. 

Pour profiter des possibilités du programme 
Eureka, le MEIR a mis sur pied le Programme 
de recherche des possibilités technologiques 
en Europe (P.R.P.T.E.). 

On a affecté la somme de 20 millions de 
dollars à ce programme pour les deux pro-
chaines années, de façon à aider les entre-
prises canadiennes à se joindre à des initiatives 
de technologie de pointe avec des partenaires 
européens. 

Le P.R.P.T.E. comporte deux volets d'aide. 
Le premier s'adresse aux frais d'étude de 
possibilités d'une participation canadienne à 
des projets Eureka, alors que le second porte 
sur le financement des frais de R et D des 
entreprises canadiennes participant à de tels 
projets. Il peut s'agir de contributions rem-
boursables, selon l'ampleur du financement 

Pour réussir, c'est la diversité 



Foires commerciales 

Notre haute technologie vise juste 
Paris — La première participation canadienne 
à l'un des grands salons européens de 
l'équipement de sécurité civile et militaire a 
remporté un succès remarquable. 

Les rapports préliminaires, même incom-
plets, indiquent déjà que les participants 
canadiens au 3e Salon international des 
équipements de police et de sécurité civile et 
militaire (MILIPOL 86) prévoient des ventes 
de plus de 6 millions de dollars au cours de la 
prochaine année, en plus des ventes de 3 mil-
lions réalisées sur place. 

Le MILIPOL, qui avait lieu le mois dernier à 
l'aéroport du Bourget, en banlieue de Paris, 
ne se limitait pas à de l'équipement très varié 
comme les produits électroniques (détection, 
contrôle et identification), les services de 
génie, les armes et les munitions, mais englo-
bait également d'autres catégories de produits 
comme le textile, les uniformes et les acces-
soires, les produits de premiers soins et les 
fournitures médicales. 

Un exposant canadien, spécialiste des uni-
formes, est revenu plus que satisfait du salon. 

En effet, Les Industries Evin Ltée, de 
Montréal, ont inventé un vêtement de dessus 
unique, un uniforme toutes saisons qui va 
parfaitement avec ou sans sa doublure. Ils ont 
d'ailleurs déjà obtenu des succès importants 
sur le marché américain, où la police de New 
York a adopté ce vêtement pratique. 

Evin, qui a récemment accordé des licences 
à des sociétés d'Australie et de Nouvelle-
Zélande pour approvisionner les forces 
policières de ces pays, se tourne maintenant 
vers le marché de l'Europe de l'Ouest, où son 
produit est protégé par brevet dans tous les 
pays importants. 

Athènes — La participation au salon 
DEFENDORY International 86, tenu récem-
ment dans la capitale hellénique, s'est traduite 
par un succès pour plusieurs exposants cana-
diens, en particulier une petite entreprise de 
Delta (C.-B.). 

Orcatron Manufacturing faisait partie des 
12 sociétés canadiennes qui exposaient leurs 
produits très spécialisés à ce salon des 
produits de défense, maintenant l'un des plus 
réputés au monde. 

Bien que Orcatron soit une petite entre-
prise à tous points de vue (elle ne compte 
actuellement que six employés), elle a laissé 
une impression tellement forte sur le marché 
international de l'équipement de défense 
qu'elle commence à peine à y croire. 

Orcatron conçoit et fabrique un système 
révolutionnaire de communication électro- 

Mise à l'essai du  scuba  phone  d'Orcatron. 

Le salon offrait aux représentants d'Evin 
une occasion idéale de rencontrer des fabri-
cants sous licence éventuels, très attirés par 
ce produit innovateur, de Finlande en 
Espagne et du R.-U. jusqu'en Grèce. 

Une entente devrait être conclue sous peu 
pour l'Allemagne de l'Ouest, et le produit se 
vend déjà en Belgique. 

Un autre exposant canadien qui a fait forte 
impression au MILIPOL 86 est le Conseil 
national de recherches du Canada (CNRC), 
qui faisait la promotion, pour quelque 80 so-
ciétés canadiennes, des innovations tech-
nologiques canadiennes dans les secteurs de 
la sécurité et de la police. 

Le CNRC participait d'abord au salon pour 
trouver des possibilités d'entreprise conjointe 
à l'étranger et attirer au Canada de nouvelles 
technologies d'entreprises s'intéressant à des 
accords de licence. 

En plus d'établir des contacts avec plus de 
100 sociétés étrangères, les représentants du 
CNRC ont également eu des discussions 
fructueuses avec les 14 exposants canadiens, 
ce qui pourrait mener à une coopération 
accrue dans la conception de nouveaux 
produits. 

Pour en savoir plus long sur la recherche 
et le développement sur des produits de sécu-
rité ou pour entrer en contact avec d'autres 
sociétés ayant des besoins similaires, com-
muniquer avec M. John G. Arnold, directeur 
du Bureau du projet de la sécurité publique, 
CNRC, Ottawa, au (613) 993-3737. 

Pour de plus amples renseignements sur 
des salons similaires en Europe, communi-
quer avec M. Michael Wondergem, Direction •  
de la promotion commerciale en Europe 

acoustique sous-marine sans fil. On peut 
d'ailleurs presque parler de succès instantané 
dans son cas, avec des commandes prévues 
de 700 000 $ au cours de la prochaine année 
et de plus de 2 millions au cours des deux 
années suivantes, grâce à sa participation à 
DEFENDORY 86. 

En outre, au cours d'essais comparatifs 
effectués par les marines et forces policières 
de plusieurs pays, le système Orcatron a 
nettement déclassé la concurrence sur les 
plans de la clarté et de la portée des 
corn mun ications. 

La participation de la société au salon l'a 
encore plus aidé à s'imposer sur le marché 
international, en permettant des contacts 
avec des agents et des distributeurs désireux 
de vendre ce produit innovateur dans plus de 
20 pays, notamment en Belgique, en Colom-
bie, en Inde, en Chine, au Pérou, en Arabie 
saoudite et à Taiwan. 

Pour de plus amples renseignements sur 
des salons du genre dans le secteur des pro-
duits de défense, communiquer avec M. Lewis 
Ford, Direction de la promotion commerciale 
en Europe (RWTF), ministère des Affaires 
extérieures, au (613) 992-7001; ou avec la 
Direction générale des programmes de dé-
fense, au (613) 996-1829; ou encore composer 
le numéro d'Info-Export.* 

Le prés. des Industries Evin Ltée, de Montréal, 
M. Richard Evin, retient l'attention du ministre 
du MEIR, M. Michel Côté, lors du MILIPOL 86, 
sous les regards du conseiller commercial à 
notre ambassade à Paris, M. G.M. Vas  quez. 

(RWTF), ministère des Affaires extérieures, 
au (613) 996-4547; ou composer le numéro 
d'Info-Export.* 

Un salon sur la 
route Est-Ouest 
Leipzig— La foire du printemps de Leipzig, le 
plus important et le plus ancien salon industriel 
au monde, sera présenté dans cette métropole 
de l'Allemagne de l'Est, du 15 au 21 mars. 

Cet événement attire plus de 9 000 expo-
sants de partout dans le monde, y compris 
certaines sociétés canadiennes qui réussis-
sent très bien, et des visiteurs de plus d'une 
centaine de pays, ce qui en fait un lieu de 
rencontre Est-Ouest. 

Selon nos délégués commerciaux, le salon 
offre une occasion unique d'entrer en contact 
avec tous les grands acheteurs industriels 
d'Europe de l'Est. 

La prochaine édition du salon se déroulera 
sous le thème des produits agricoles et des 
techniques de transformation, avec l'accent 
sur les machines agricoles et l'équipement de 
transformation et d'emballage des aliments. 

On y trouvera également plus de 40 groupes 
de produits, notamment dans les domaines 
de la métallurgie, des machines-outils, de 
l'équipement et des matériaux de construc-
tion, du matériel de laboratoire, du génie 
électrique et de l'automatisation. 

Les exportateurs canadiens qui aimeraient 
établir des contacts au salon (plusieurs ont 
déjà retenu un emplacement) peuvent profiter 
des services du spacieux kiosque d'infor-
mation que présentera le ministère des 
Affaires extérieures. 

Pour de plus amples renseignements sur le 
salon ou la façon d'y participer, communiquer 
avec M. Michael Wondergem, Direction de la 
promotion commerciale en Europe (RWTF), 
ministère des Affaires extérieures, au (613) 
996-4547; ou avec M. Mitch Vlad, Direction de 
l'expansion du commerce en U.R.S.S. et en 
Europe de l'Est (RBT), au (613) 998-7107; 
ou composer le numéro d'Info-Export. 

Pour prendre des rendez-vous d'affaires à 
l'occasion du salon, communiquer à l'avance 
avec l'ambassade du Canada à Varsovie, 
télex: 81-3424, indicatif 813424 CAA PL.* 

Parler sous l'eau rapporte gros 

CI 



L'ambassadeur du Canada en France, M. Lucien Bouchard (au centre), est accueilli 
chaleureusement par M. Paul- Filion de Petro Canada International, l'un des exposants 
canadiens au salon tenu à l'occasion de la Conférence mondiale de l'énergie, à Cannes. La 
participation de l'industrie canadienne était coordonnée par M. Lewis Ford (à l'extrême gauche), 
du ministère des Affaires extérieures, que l'on voit en compagnie de M. Claude Drzymala, du 
MEIR. 

Une coopération énergétique 
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Cannes — Une exposition mondiale sur la 
technologie actuelle et future de l'énergie a 
donné lieu à une forme de coopération 
unique entre le gouvernement et l'industrie 
canadienne. 

Cette occasion, c'était le 13e congres de 
la Conférence mondiale de l'énergie, tenu 
récemment sur la Côte d'Azur. 

L'événement constituait une première sur 
le plan de la participation canadienne, alors 
que le ministère des Affaires extérieures 
concevait, planifiait et organisait la parti-
cipation canadienne, tandis que l'industrie 
prenait à son compte tous les frais des 8 expo-
sants canadiens représentés. 

De plus, pour la première fois depuis la 
création de la Conférence mondiale de l'éner-
gie, le congrès, qui accueille aux trois ans des 
représentants de quelque 80 pays, comportait 
également une exposition internationale de 
technologie. 

Parmi près de 200 sociétés de 25 pays, le 
Canada était notamment représenté par 
l'Énergie atomique du Canada Ltée (Missis-
sauga, Ont.), Babcock & Wilcox (Cambridge, 
Ont.), Gaz métropolitain (Montréal), Hydro- 

Des ventes des 
Dusseldorf — Le Canada vient d'enregistrer 
sa meilleure performance à l'un des plus im- 
portants salon du caoutchouc et du plastique. 

C'est en effet le mois dernier que 12 so-
ciétés canadiennes, sans compter la Société 
des industries du plastique du Canada, 
participaient à la 10° édition du KUNSTOFF, 
dans la métropole ouest-allemande. 

On ne s'étonnera pas que les exposants 
canadiens croient à la reprise de l'économie, 
car ils prévoient des commandes de 40 mil-
lions de dollars au cours de la prochaine 
année, avouant même qu'il s'agit d'estima-
tions conservatrices, avec en plus des ventes 
sur place dépassant les 6 millions. 

D'ailleurs, avec près de 2 000 demandes 
de renseignements sérieuses, le contingent 
canadien a déclaré à l'unanimité que les 

Québec (Montréal), International Pipeline 
Engineering (Toronto), Lavalin Inc. (Mont-
réal), Petro Canada International (Calgary) 
et SNC Inc. (Montréal). 

Cette année, le congrès était placé sous le 
thème « Énergie : besoins, espoirs-, mettant 
l'accent sur des sujets comme les liens entre 
l'économie, l'environnement et l'énergie, la 
coopération internationale technique et 
commerciale et la prospective. 

Les sociétés canadiennes représentées à 
l'exposition ont créé des liens intéressants 
avec les principaux décisionnaires mondiaux 
du secteur de l'énergie et avec d'autres 
exposants et participants au congrès, notam-
ment des savants, des industriels et des hauts 
fonctionnaires. 

Pour de plus amples renseignements sur 
des salons similaires (la prochaine édition 
de celui-ci aura lieu à Montréal en 1989), 
.communiquer avec M. Lewis Ford, Direction 
de la promotion commerciale en Europe 
(RWTF), ministère des Affaires extérieures, 
au (613) 992-7001; ou composer le numéro 
d'Info-Export. * 

plus élastiques 
résultats dépassaient toutes ses attentes. 

Si l'on se fie aux résultats de l'édition 
précédente du salon, alors que 9 exposants 
canadiens réalisaient des ventes de 2,5 mil-
lions de dollars sur place et de 15 millions par 
la suite, ces prédictions semblent très solides. 

L'intérêt ranimé du marché s'est également 
manifesté dans la fréquentation du salon, 
avec 1 700 exposants de 40 pays et 220 000 
visiteurs de 111 pays, un progrès de 20 e/o par 
rapport à 1983. 

Pour de plus amples renseignements sur 
des salons similaires en Europe, communi-
quer avec Mme  Liliana Sarcla, Direction de la 
promotion commerciale en Europe (RWTF), 
ministère des Affaires extérieures, au (613) 
996-3607; ou composer le numéro d'Info-
Export. 

Ça communique 
bien en Afrique 
Nairobi — Une participation au premier 
grand salon des télécommunications tenu en 
Afrique a donné à des entreprises cana-
diennes une occasion unique de se mesurer à 
d'autres chefs de file mondiaux du secteur. 

AFRICA TELECOM 86 avait lieu cet au-
tomne dans la capitale du Kenya. 

L'événement, organisé conjointement par 
l'Union internationale des télécommunications 
(UIT) et la Société des postes et télécommuni-
cations du Kenya, a attiré près d'une centaine 
d'exposants de 22 pays, dont 9 du Canada. 

Même si pour la plupart des participants 
canadiens il s'agissait d'une première expé-
rience sur ce marché africain, ils en sont tous 
revenus avec de bonnes perspectives de 
ventes, prévoyant recevoir des commandes 
de plus de 16 millions de dollars au cours des 
douze prochains mois. 

Même les exposants canadiens qui n'ont 
pas de perspectives concrètes de ventes ont 
déclaré que le marché africain présentait 
d'excellents débouchés à court et à long 
terme pour leurs produits. 

Les demandes de renseignements sérieuses 
auprès du contingent canadien ne prove-
naient par seulement d'organismes du Kenya, 
comme la Société ferroviaire d'État et les 
ministères de la Défense et des P.T.T., mais 
aussi d'Ouganda, de Tanzanie, du Zaïre, du 
Soudan, du Ruanda, du Cameroun, du 
Nigeria, du Zimbabwe et même d'aussi loin 
que la France, le Royaume-Uni, l'Allemagne 
de l'Ouest et la Hongrie. 

Comme le soulignait un exposant canadien, 
ce genre de salon, l'un des meilleurs auxquels 
il ait assisté, est fort utile pour définir le 
marché des produits d'une entreprise, ren-
contrer les acheteurs et trouver des agents. 

Nos délégués commerciaux confirment 
eux aussi que la participation canadienne 
constitue un excellent point de départ pour 
les sociétés qui s'intéressent au marché afri-
cain, en leur permettant de se familiariser 
avec le marché, de créer des contacts impor-
tants et de trouver des représentants. - 

Pour de plus amples renseignements sur 
des salons similaires ou sur les débouchés 
commerciaux en Afrique, communiquer avec 
M. Robert Grison, Direction de l'expansion du 
commerce au Moyen-Orient (GMT), ministère 
des Affaires extérieures, au (613) 990-5997; 
ou avec M. Jim Kerr, Direction du dévelop-
pement de la technologie (TTT), au (613) 
995-7598; ou encore composer le numéro 
d'Info-Export.* 

Le ministre des Transports et des Communi-
cations du Kenya, M. M.A. Magugu (centre), 
visite AFRICA TELECOM 86 en compagnie 
du sec.-gén. de l'UIT, M. Richard E. Butler (à 
dr.). A l'arrière, le stand de la Spilsbury 
Communications, de Vancouver. 
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L'agro-alimentaire en On 'sable' le sake à Osaka 
vedette en Thaïlande 
(Suite de la première page.) 

mation au salon Ag ro-Tech 87, qui aura lieu à 
Bangkok du 17 au 21 janvier. Les sociétés qui 
voudraient participer à ce salon ou y exposer 
leurs brochures peuvent communiquer avec 
la Direction de l'expansion du commerce 
dans le Pacifique, ministère des Affaires 
extérieures, au (613) 995-1676. 

D'ailleurs, nos délégués rappellent qu'il 
existe deux mécanismes officiels permettant 
de faciliter les entreprises conjointes canado-
thaïlandaises. 

Le premier est une entente conclue il y a 
trois ans entre l'Association canadienne des 
manufacturiers et l'Association of Thai 
Industries. 

Le second programme, mis sur pied en avril 
et financé par l'Agence canadienne de déve-
loppement international (ACDI), met en cause 
les sociétés Magee Robertson Inc., de Van-
couver, et Ventures International Co. Ltd., de 
Thaïlande. 

Dans ce projet agro-industriel canado-
thaïlandais, ces entreprises s'appliquent à 
définir des besoins en Thaïlande pour ensuite 
communiquer avec des sociétés canadiennes 
pouvant répondre à ces besoins. 

Comme l'explique le président de Ventures, 
M. Joe Virachai Techavichit, son entreprise 
détermine quelles sont les possibilités les 
plus sérieuses pour ensuite transmettre ces 
renseignements à Magee Robertson. 

Il souligne d'ailleurs qu'il existe amplement 
de possibilités d'entreprise conjointe dans le 
domaine du traitement des aliments. La 
Thaïlande est déjà le cinquième exportateur 
mondial de produits alimentaires; la tech-
nologie de traitement pourrait donc multiplier 
par vingt la valeur de ces produits. 

Idéalement, affirme M. Virachai, des expor-
tateurs canadiens de technologie de traite-
ment des aliments devraient joindre leurs 
forces avec des importateurs canadiens de 
produit fini. Une telle collaboration pourrait 
venir à bout des hésitations d'entreprises 
thaïlandaises ayant à choisir entre la tech-
nologie canadienne, américaine, japonaise 
ou européenne. 

Pour de plus amples renseignements sur le 
commerce entre le Canada et la Thaïlande et 
les débouchés à l'exportation, communiquer 
avec la Direction de l'expansion du commerce 
en Asie du Sud et dans le Pacifique (PST), 
ministère des Affaires extérieures, au (613) 
995-7662; ou composer le numéro d'Info-
Export. 

On peut également se procurer par l'entre-
mise d'Info-Export un exemplaire du Guide 
de l'exportateur — Thaïlande qui fait partie 
d'une série de guides sur les marchés 
mondiaux, publiée par le ministère des Affaires 
extérieures. * 

Le clou ... de la mission — Durant sa récente 
visite au Japon, le ministre du Commerce exté-
rieur, Mme Pat Carne y,  a promu la vente de bois 
d'ceuvre canadien et la construction des maisons 
à ossature de bois. On la voit ici en compagnie 
(de g. à dr.) du prés. de la Seaboard Lumber 
Sales, de Vancouver, et représentant de l'ACE, 
M. Clive Roberts: du le' vice-prés., Canada, de 
l'International Woodworkers of America, M. Ro-
bert Blanchard; et du prés. de la International 
Geosystems, de Vancouver, M. Hugh Mah. 
(Suite de la première page.) 

manière à autoriser l'utilisation de l'ossature de 
bois dans les maisons multifamiliales de trois 
étages, soit le segment du marché qui affiche la 
plus forte croissance, Mme Carney a déclaré que 
le Canada était prêt à fournir au ministère de la 
Construction son expertise technique et des 
données sur les normes de sécurité et de 
prévention-incendie applicables aux maisons à 
ossature de bois, en vue de faciliter la révision du 
code. 

- Notre but, a souligné Mme Carney, est de favo-
riser les ventes de bois d'oeuvre canadien et d'ai-
der à résoudre la pénurie de logements au Japon. 

Dans sa défense des intérêts canadiens, 
MmeCarney a invité ses homologues japonais à 
accorder au bois d'ceuvre EPS canadien le 
même traitement en franchise que celui accordé 
à des espèces comparables. 

En 1985, les ventes canadiennes de bois 
d'oeuvre au Japon ont atteint 401 millions de 
dollars, ce qui en faisait notre deuxième mérché 
extérieur, après celui des États-Unis. 

Pour stimuler nos exportations de charbon, 
Mme Carney a rappelé aux dirigeants d'aciéries 
japonaises, qui ont acheté pour 1,4 milliard de 
dollars de charbon canadien en 1985, que les 
contrats avec le Canada sont des transactions à 
long terme assurant un approvisionnement 
stable, à l'abri des fluctuations du marché. 

Pour favoriser le dialogue, Mme Carney a 
confirmé que le Canada avait affecté des fonds 
en vue d'aider les échanges de technologie entre 
les gens d'affaires canadiens et Japonais, au 
niveau des cadres intermédiaires. . 

• 
Durant sa visite au Japon, Mme Carney a par 

ailleurs officiellement inauguré (en trinquant 
avec le sake traditionnel) le nouveau consulat 
general du Canada à Osaka. 

Cette présence canadienne officielle dans la 
région de Kansai (comptant 22 millions d'habi-
tants) vise principalement à promouvoir nos 
échanges commerciaux, à stimuler l'investisse- 

ment japonais au Canada et à faire bénéficier 
l'industrie canadienne du développement tech-
nologique avancé que connaissent nombre de 
firmes dans ce secteur. 

Si l'on fait abstraction des importations de 
combustibles qui représentent environ la moitié 
des importations totales japonaises, 45% de 
toutes les autres importations sont destinées 
aux firmes dela région de Kansai. Ses principales 
villes sont Osaka (2,6 millions d'habitants), 
Kobe, Kyoto et Nara. 

La région de Kansai constitue, après Tokyo, 
le deuxième centre commercial, industriel et fi-
nancier en importance au Japon, comptant pour 
20% de l'économie japonaise et 2% de l'économie 
mondiale. Quant à Osaka, sa plus grande ville, 
qui se classe au quatrième rang (derrière Tokyo, 
Londres et Paris), c'est là que l'on trouve les 
sièges sociaux de quelque 30 d es 500 plus grandes 
sociétés au monde en dehors des États-Unis. 

Grâce à l'essor économique de la région, des 
projets de grande envergure peuvent y être 
conçus. Celui de l'aéroport du Kansai, estimé à 
quelque 8,3 milliards de dollars US, en est un 
exemple frappant. Les soumissions étrangères 
étant acceptées en ce qui a trait à la fourniture 
d'équipements et de sous-systèmes d'aéroports 
(systèmes d'urgence, de sécurité, de télécom-
munication, les édifices, etc.), quelque 35 com-
pagnies canadiennes se sont déjà inscrites 
auprès du consulat général d'Osaka pour sou-
missionner. D'autres peuvent suivre leur exemple 
en s'adressant au consulat général. 

Les membres du consulat général d'Osaka, 
sous la gouverne du consul général, M. Michael 
Spencer, et du vice-consul, P.1-1. Drabble, offrent 
leur pleine et entière collaboration aux gens 
d'affaires canadiens. Téléphoner au (06) 212- 
4910. Fax: (06) 212-4114. Telex: Osaka (code de 
destination 72) 22218 (DOMCAN 22218).* 
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