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Avez-vous commandé vos Gants ACME
- pour Paques?

Gants pour Dames et Messieurs, Chamois, Doeskin et

Cape lavables, dans toutes les nuances les plus deman

dées:

Tan, Newport, Gris Marine de Guerre, Blane, Gris

Francais, Champagne, et nuances de styles.

POUR DAMES. Blane, Gris Francais, Gris Marine de
Guerre, Newport, Champagne ct Tan.

POUR MESSIEURS: Tan, Newport, et Gris Marine

de Guerre.
LE MARCHAND

Qui vend la ‘‘qualité populaire’’ dans votre ville, ob-
ticndra de bons profits cette année, s’il prend en stock
et met en étalage les gants

>

TRADE MARK

Complétez votre stock A PBBSENT Faites en sorte que vos ventes de Piques depassent
en arévuion de grosses affaires en toutes les recettes précédentes.
gan

COMMANDEZ PAR. LETTRE, ACME GLOVE WORKS, Limited

portons to ins ‘
N e o o ™™ %% o1 rue Vitré Est, -  MONTREAL

X ,,~<<{

{3 Voir page 27, notre Section de la Chaussure.
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Rien de Meilleur

pour aiguiser Uappétit et donner
du piquant a tous les mets que

La Sauce Worcestershire
‘“Perfection” de Jonas

D’une pureté absolue et ne contenant
que ce qu’il y a de mieux en fait d’épi-
ces elle est excellente pour assaisonner
la viande, le poisson, la soupe, la sala-
de, etc.

Toutes les personnes qui en ont goiité
en redemandent

Ceux qui, dans le commerce de 1’épicerie ont le plus d’expérience,
A savent qu'en achetant

—LES PRODUITS JONAS

ils font un excellent placement. Ils vous diront qu’en achetant

LES ESSENCES CULINAIRES DE JONAS
LA MOUTARDE FRANCAISE DE JONAS
LE VERNIS MILITAIRE DE JONAS

le marchand prouve qu’il sait acheter, car les produits de la marque
‘“Jonas’’ se vendent plus rapidement et en plus grande quantité que
H tout autre produit similaire.

Les seuls articles profitables dans le commerce sont ceux dont la
vente n’immobilise pas le capital. Les marchandises qui restent sur
les tablettes ou dans quelque coin du magasin représentent un capital
mort qui se détruit de lui-méme au lieu de se reproduire.

Avec les™‘Produits Jonas’’ la Vente et les Profits sont toujours
assurés. Acheter les Produits Jonas, ¢’est done bien acheter.

HENRI JONAS & CIE

MAISON FONDEE EN 1870

173 a 177 rue Saint-Paul Quest, Montréal




1

jg%%%m%%%%%%%%%m%%%%%%%%%%%%m%%%%m%%%%-

Vol. xxxt—No 3 LB PRIX COURANT, vendredi 22 février 1918 . 3

mmmmm:m

| Pour le Déjeuner
du Matm

C’est exactement le prodnit que tout
le monde désire a cette époque de

- 'année. 1l ajoute le complément né-
cessaire 4 la table d'une petit déjeu-
ner. B

'Vos clients sont trés familiers avec la
qualité choisie et la saveur délicieuse
dela Marmelado d’Orange d’Aylmer.

1| sumt dela leur rappeler

()¢

PRI

\

Prenez-lh en stock dés mamtenant

)
PRAL2

\J

'{Q %

I sera a.va.ntageu pom' vous d’avoir en ma.ins ¢

nable de Marmelade d’Orange d'Aylmer afippyttil
'estpuillim!té enconséquence, ol a.09"

‘nant. .

DBmmmn Canners,
: Limited ‘

e HAMILTON (Canada)
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Dans la liste qui suit sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées en ea-
ractéres noluq ont l'agence ou la représentaton directe au Canada ou que ces malisons manufacturent elles-mémes, Les prix
indiqués le sont d’apréds les derniers renseignements fournis par les agents, 1eprésentants ou manufacturiers eux-mémes.

WA} TER BAKER & CO, LTD.

Chocolat Premium, pains de %
livre ot de ¥ livre, bouo de 13

livres, par livre .. .. . 0.87
Breakfast Coooa.
boites de 1-8,
¥, % 1 ot §
Hvreg .. .. +.0.4]
Chocolat  sn:ré,
Caracas, ¥ ot
1% de lv, bol-

tes de ¢ lv. ...0.8%

Caracas Tablets
Cartons de Bbe¢,
40 cartons par
boite, la bofte ..1.88

Caracas Talets,
cartons de 6o,
20 cartons par
bolte, la bolte 0.70

Caracas - Assortis
38 paquets par
bofte, la boite .1.20

Chocolat sucré, “Diamond”, pain
de 1-16 de livre, boltol de 6 U- .
vres, la livre .. .. oo oo +.0.36

Chocolat sucré Clnquiemo. pains de
1-5 de llvre, boltu de 6 uvm.

REGISTERED
TRADE"MARK

la livre «v o0 oo .o .o 0.26 .

Cacao Falcon (pour soda chaud et
froid) boites de 1, 4 et 10 uvru,
la livre .. .. .. oo oo .o 0.80

Les prix eci-dessus sont F.0.B, Mont-
réal. e

- saine de paquetg de 6

BRODIE & HARVIE, LIMITED

Farines préparées de Brodie. La dos.
“XXX" (Etiquette rouge) paguets

do 3 LIVIeS v <t a0 «0 eo oo oo o 376
Paquets de 6 livres .. .. ...540
Superb, paquets de 3 llvru e oo 3.60
Paquets de 6 livres .. .. .o . B10
Crescént, paqueta de 3 IIvro. . 2.66
Paquets de 6 livres .. .. . 5.20

Bnokwlnst. muou de 1% llvru 1.76
— 8 livres,
— [} lhru.
Griddlo.ClkO. muot. de 8 lv..
Paquets de § livres .. ..
Pancake, paquets de 1% lim s
Avoine roulée Perfection, la dou-
-alne de paquets .. .. .. .. .. .0.00
Pancake, paquets de 1% livre.
Les calsses contenant 13 paquets de
¢ livres ou de 3 dousaines de 8 livres, A
20 cents chaque.
La pleine valeur est remboursée pour
caisses retournées compldtes et em bon
état seulement. .

Pour les cartons contenant 1% dou-
ou 1 dou-

zane de¢ paquets de 8 livres, pas de
frals

Cohdmon: argent comptant.
W. CLARK, LIMITED,

. Montréal.

Conserves La douz. .
Corned Beef Compressé .. .. %s. 290
Corned. Beef Compressé . 1s. 445
Comad Beef Compreué ee oo 28. 9.2
B T 6a. 34.76 .
Cornod Boef Compresae es +.148.80.00

Roast - eeieb sieeles Deiede ¥%s M
Boast .. .. .. vt c0e 4 .0 .. 18 445
Roast . 5. BT EE e 2s. .00
Roast . ee e 0o aa o0 oo B8 4.7
Boeuf b0ulll| <18, 445
Boeuf boulilll . ee oo oo 38, 9.00
Boeuf boullu.. oo ve ae oe oo B8 3470
Veau en gelée . Y8, 0.00
Veau en gelée .. .. .. « 1s. 0.00]

Féves au lard, So,uoo cnm. 6t1-
quettes rouge et dorée, caisse de
66 llvres, 4 dousaines A la caisse,
la douzaine . . .. « en os 4,095

do, 43 livres, 4 douwnu. la doux.l |

do grosses boltes, 42 livres, 3 dou-

zaines, la douszaine .. .. . 280
do, boltes plates, 61 livres, 3 dou-
ulnu, la douszaine .. .. .. .. 2%

— .4 la Végétarienne, avec sauce
tomatu, boltu de 42 uvm.. .2.00

2 au lud. mdnu‘ li:'

Sauce Chil, la douuino 5 av. ee 190
Pleds de cochons sans os .. 1s. 4.95
Pieds de cochons sans os .. 2s. 9.26
Boeuf fumé en mnches, boites de

fer-blanc .. .. .. .. veee 4. . 846
Boeul rumé en tranches, pots en
“VEIT®. o0 oo oo 4o oo oo oo o018, 345

nidres pu'tout.

Uinuﬁoﬂuﬂoﬁ

Recommandez le Soda “Cow
Brand” & la Ménagere

DWIGHT'S

P 1876 TAACCMABM 1880 - ]

que ce s0it une ménagire depuis nombre
de lunes ou de quelques lunes seulement,
elleappréciera la qualité flable absolue
de ce fameux soda. Il est pur, de. grande
force et est le grand. favori de- culpl-'

“ - l-pdm:-cn—Votn-mhndmmeau

'CHURCH & DWIGHT

MONTREAL

Vos Clients Désirent |
Avoir des Suggestions

pour savoir comment économiser—
offrez-leur la. ~

Poudre d’Oeufs

POP ULAIRE S

LIMITED -

Un paquet de 10c tient lieu d une dou-
zaine d’oeufs pour faire les giteaux, les
puddings et pour toutes fins de cuis-
son. En outre d’étre moins chére que
les oeufs, elle est plus facile & manipu-
ler et ne ge détériore pas. Elle rapporte
aussi un bon proflt

La COMPAGNIE IMPERIALE Enregutrée
- 645 Rue St-Valier,

- QUEBEC (P.0)
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Quund vous vendez les

57 Variétés

HEINZ

Vous donnez & vos olients des mur-
chandises faites au Canada avee des
Produits Canadiens par des Employés
Canadiens.

v—-‘»‘ ’
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PRODUITS  ALIMENTAIRES - PURS

" 8a maison depuis des anp

Without a Fault

(LE SEL CANADIEN
SANS DEFAUT)

Si vous voulez persuader une cliente du fait qu’un
autre article quelconque de votre magasin est
pur, vous ne pouvez faire une plus saisissante
comparaison que de dire: ‘‘il est aussi pur que
du Sel Windsor.”

Le Sel Windsor a probableme

nt 6té employé dans

Limited

— — — en Verre.. ... . 148, 2.76
— — —en verre .- 348, 176 18. v s

Langue, jambon et-paté de veau BB oas mie e e e
Viande hachée.
En seaux de 26 Ilvres .. .. ..
En cuves, 50 livres ..
Sous verre .

KETCHUP AUX TOMATES

RN T .....%l 1.96
Jambon et paté-de vuu . %s. 195
Viandeg en.pots épicées, bo!tel en

ferblane, boeuf, ju:rbon. langue
veau gibler .. .. . .. %s. 0,76

— — — en tcf.unc. boeuf,
jambon, langue, veau, gibler.%4s. 1.40 _
—_— — - deverre.poulet,ja.m

bon, langue. o Ul e eib ..%‘l. 2.36

Langues .. «¢ <o .o s oWl -
— = ol .ll.

— do .boout boites en fer- )
blanc.. .. .. . ee ooVas. 376

— <L - eees 18, 1.50
_— — - 12.00
“‘;: 15.50 Boitesg carrées
- o = Seaux 24 livres

— en pots de VeIT® .. «v «s oo
— __de boeuf pots de verre, -
i u e be e eeee Bize 1% 14.00

vees28. 17.00
Viande hachée en “tins” cache-

CANADIAN BOILED nm\n!(

Bouteilles,
— ‘."

- BEURRE DE PEANUT

'Beuru de Peanut, 16 * — u—z@::/
Beurre de Peanut, 24 ¢ — % —2 1

Seaux 5 livres .. . 5
Clark's Fluid Beef CordI:l, bou-
tellles de 20 onces, 1 ousaine
par caisse, la douzaline .. .. . 10.00 I8 dous. . .. el ee he e e ae 18.00 -

‘do, grosses boltes, 96 liv., 1 dous,,
2.46 la dous. .o v tiiee o0 00 .0 oo 13,00

ve oo 595
do, grosses boltes, 82 llv., 1 douz..

028 18 Q0US. «voioesisiss oot ia'e e . 20.00
ee oo o 028 =
5 . 3.96 FEVES AU LARD

Etiquette rose, oaisse de 66 lv.,
4 dous.. & la caisse, la dous..... 0.8§

do, 43 llv.,, 4 dous. & la calsse, la

3.50 AOUS. os vu we ws wel s el ee BAB
do, 42 llv,, 3 dous. A la caisse, la
AOUB...vvvevnee vr o0 oe A

do, boites platu, 51 liv,, 2 dous,
la dous. .. .. P

Beurre de Peanut, 17 " — 1 —1 2.36

do, grosses boites, 68 liv., 2 dous,,

Ve ee e 025 1a dous. .. .. c.'es oo o0 o0 .. 396
.. 036 de, grosses boitec. 96 liv., 1 dous,,

.. 0.28 la dous. .. .. .¢ oe oo ., .~ 1000

do, grosses hoites, 82 liv,;, % dous,,

tées hermétiquement .. ..

s

Mince Meat.. .. .. .. .. .. 38 496
Mince Meat.. .. .. .. .. .. 68 1350

Clark Filuid Beef Cordlal, bout.

‘de 10 onces, 2 dousz. par odllo.
la dous. .. .. .. 56.00

Feves au lard, sauce tomate,

étiquette bleue, caisse de 66 li-
vres, 4 douzaines a la ca.!nse,
Aouzaine. co «o s ov o0 v ov oo 0.96

do, 41 llv., 4 douz., la douz. 1s . 1.26

do, 40 lv., 2 dbuz., 'a douz. 2's 2.’39

do, boftes platea, 49 1iv., 2 douz, - .
la dotiz. el ... 88 295

ao. -rouesboltes, 67 liv,, 2douz,
s douz. ve oo +o s 880

Pork & Beans, Tomato, 1% .. .. 190

Pork & Beans, plain, 1% .. ... 165
Veau en gelée .. .. «¢ .. .. «o 000
Hachis de Corned Beef . ... .%s 196
Hachis de Corned Beef .. 1s 3.45
Hachis .de Corned Beef-.. 2s. 646
'‘Beefsteak et olgnons ...... %s. . 2.90
Beefsteak et oignons .. .. 1s. 445
Beefsteak et oignons .. .. . 28, 846
Saucisse de Cambridge .. .. 18" 445
Saucises de Cambridge .. .. 2s.  $.456

Pieds de cochons sans os .. % 2.90

Prix sujets & changements sans

avis.

Commandes prises par les agents su-
jettes & acceptation de La Maison,

(Produits du Canada.)
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B W. GILLETT OOQPMV LIMITED
Torents, Ont.

AVI8.—1, Les wrix co-
tég dans cette liste sont
pour marchandises aux
points de distribution de
gros dans Ontario et
Québec, excepté 1A ol
des listeg spécinles de
prix élevés sont en vis
gueur, et Il. sont sujets
4 & varier sans avis,

Levain en Tablettes
“Royal”

Caisse 36 paquets, & la caisse ., . 1.50

Poudre & Pite
> ‘Magic”

g Ne contient pas
d'slun. La dozi

1 dos, de 2% 1bs. 8.30
3% dos. de 5 1bs.15.10
3 dos. de Co:{ Ala

1dos.del1203.{ cse
1doz.de 16 os.

Vendue en canistre seulement.
Remise spéciale dé §9 accordée sur

\ts commandes de 6 caisses et plus de
k Poudre & Pate "lhdg".

'9.20°

LESSIVE
¥l PARFUMEE DE
GILLETT

La caisse

4 d0s. & 1a calsse 6.45

'3 calsses .. .. . 5.35

* 8 calsses ou plus 580
" Soda “Mnlg‘lo’

No. 1 caisse 60 pa-

Scalsses .. .. ... .30
No, b, caisse do 100 .
.pqts. de 10 ox. . 485
§ caisses .. .. .. 425

*Bicarbonate de Soude

Caque de 100 livres,
par caque .. .. . 490

‘Bmuaomuvn.,pubmu..xm

. Crédme .de Tartre
“Gillett”
lt Ib. pqts. papier. La dos.
(4 dos. & la calsse) 2.60
% 1b. paquets de papler
i (4 dosz. & 1a caisse) 5.0
~% 1b. Caisseg aveec cou- *
vercle vissé.
(4 dos. & 1a caisse) 5.60

3 Par Calisse
’ b, -

o smrd Ay 3 Assortis, 1210
5 1bs. canistres carrées (1 dous. la Ib,
dans 1a caisse) .. c e .. 089
10 1bs, caissey en bols .. .. ... 088
25 '1bs. ‘seaux en bois. .. .. .. . 0.88
100 1bs en barillets(baril ou plus)0.79
860 Ibs. en barillets .. .. .. ... 0.78°

. quets de 1 Ibx . .3.95 °

‘supériour de “Gillet”

LE PRIX COURANT vendredi 22 février 1918
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Nouvea rix du Soda Ca
Tailletts T i

Fran
dans Qu
ot Onta

La liv.

Seaux en bols, 25 Uv. .. .. .. 0.12

" Seaux en bols, 50 Niv. .. .. ... 011y
Caisses en bois, 50 Uv. .. .. .. 0.10%
Canistres 5 livres. .. .. .. .. . 0.16
Canistres 10 livres .. .. .. .. 0.13%

Barils en fer, 100 livres .. .. 0.10
Barils 400 livres .. .. . 0.10%

THE CANADA STARCH CO, LTD
Manufacturier des Marques
+ Edwardsburg.
Empois de buanderie, _ La liv
Canada Laundry Starch (caisse
de 40 livres) . .. .. .\ o0 ..
—  White Glosg (caisse de 40 li-
vres, paquets de 1 lyre .. .. 0.10
Empois’ No. 1, Blanc ou Bleu,
(calsses de 48 liv.), bolteg en
carton de 8 lHvres .. .. .. .. 0.10%
Kegs No. 1 @Empois Blanc No 1
(caiase de 100 Iivres) .. .. .. 0.10
Barils ’'Empots Blanc No 1, (200
nm) 8 0% 4e o4 86 e Tas e 0-10

e we

0.09%

Edwardshivg  Silver Gloss, pa-

quets chromo de 1 liv, (20 li-
VIO ae:ivina oy o dnde wn oo 0.1
Empolg Silver Gloss (48 liv.),
bidons de & lvres .. .. ..
— e (38 UV L. .
. boltes & coulisses de 6 livres. 0.12%
Kegs Silver Gloss, gros

cristaux i
(100 livres) .. .. 'vv o0 oo .. 0.10%

0.12%

- Benson’s Enamel (eau froide) (40 i

l"-), l. m . ’-'»-a ae 0 &25
C‘llmo’d 29 o o> c-o »oo’ *e o0 o0 »
Caisse contenant 46 boltes en

carton, ‘par caisse -., .., .. . 4.60

X '-ﬂkﬁ’ A &

NON‘I’I“L
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Charb onn e au {Il | Pour Remplacer le Lait
SAWVEER AN A WS Lorsque la tempéte et le froid paralysent les ser-
vices de train et bloquent les routes au point que

Le nm qui’ fmplique Pidée ‘, le lait en bouteilles ne peut &tre obtenu, il y a
.|| panique et privation parmi vos clients qm comp-
Pareté et Qualité dans tent sur les laitiers. :

les Bm:uzts
a Conﬁaertes

Ten&-vous en étalage notre

Beurre d’Erable
a la Créme
IMPERIAL?

Nos Btsctuts sodas sont
lalres et de Commandes-en & votrs merchend-de gres

vente f aclle | Canadian Milk Products, Limited

10-12 rue William, Toronto. 10 ruelle Ste-Sophie, Montréal |}

CHARBONNEAU Limited {| W... H. Escaf Limited, Winiipeg,

330 rue Nicolet Gt ~ MONTREAL | : Kirkland & Rose, Vancouver, C.A.

Cela Pent
Etre Evité

Vendez ‘‘Klim’’ & vos
clients et ils anront toujours
PR en mains un approvisionne-
& ment de lait séparé pur et
77 §H pasteurisé. Klim ne se con-
‘ W A/ Al gilera pas ni ne deviendra
5 & l giir. Il a le gofit naturel du
@ lait liquide lorsqu on le dis-
sout dans de 1’ean pour tous
usages ordinaires.

L’économie estle ﬁwfﬂ

Mot d’Ordre

Dans les temps difficiles que nous traversons, le mot d’ordre
.qui nous-est imposé, non seulement par les autorités gouver-
nementales, mais aussi par les circonstances, est d'économi-
ser le plus possible Fapprovisionnement de viande, de blé et

- autres produits alimentaires.

Ce but ne sera atteint que --l on s'impose .de tirer tout le
parti possible des fruits et des légumes qui sont_en abondan-
ce au Canuh. .

2 cm dlre' qu'on tert"cetto année un plus grand usage de
-BOCAUX que ‘jamais avant, pour fins de conserves, de con- .
. Titures, marmelades, etc. -

" - Pour gassurer de bonnes conserves, il est nécessaire d’avoir,
de bons bocaux fermant hermétiquement et les- marchands qui
sont- désirables ‘de protéger leurs propres intéréts, tout en ai-

‘ dant & Teffort-du pays, feralent bien de remettre immédiate-

" ment leurs commandes de BOCAUX, de facon & en étre pour-
.-vus lorsque 1o temps serp venu de préparer les conserves et
" autres produits de conserves.

: nuwtmm-.hdummgmthqu!nouadent
_en rien comme qualité,'} tous autres articles du méme genre
" importés: Commandez-en dds maintenant car la production
sera. limitée etlubuolnl seront trds grands,

Annonce de DOI!MON GI.ASS CO., I.TD
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LES FEVES AU LARD
DE CLARK

Tous les
contrdleurs
des vivres
nous
disent
que

I’Economie des
Aliments aidera a
gagner la guerre

Vous, M. I’Epicier et vos
clients aussi, connaissez les
qualités appétissantes et
nourrissantes des Féves au
Lard de Clark. Un-plat de
Féves de Clark signifie & la
fois: Batisfaction et Econo-
mie. ‘4

W. Clark Ltd - Montréal

Les clients satisfaits sent
le meilleur actif d’'un
commerce d’épicerie
Les nlpmmn de .
Cacao et de Chocolat
- de BAKER

LE PRIX COURANT, vendredi-22 février 1918

sont dignes de
confiance ; tou.
jours d’'une qua-
1ité “uniformément ||
mea SUupérieure,
S de vente facile,
constam-
ment en demande,
ce sont les modd-
les des articles de u

- leur genre.

lls Donnent Teupeurs
Satisfaction

Palts ea Canads par

REGISTERED
TRADE"MARK

Walter Baker & Co. Limited
. Malson Fondée en 1780
MONTREAL (P.Q.) ' DORCHESTER (MASS)

e

Farmes Pré arées

e l’O
Licence No 2-001

Avoines Roulées

“Perfection”

e Con Licence No 2-034.
tréleur des Vivres- nnnl accordé los licen-
ces cl-dessus, los trouveat pleinemen
lﬂ"l" pour |a vents de tu':rod-lu. ' '

BRODIE & HARVIE Limited,

Montréal Téléph. Main 436

Toni:-ln '
en stock ot avec -

' DIONNE’S SAUSAGES
287 RUE ADAM,

SAUCISSE DIONNE

Tél.
Lasalle 92 : :
: ‘/ . Faite Exclusivement

, do
» PORC
FRAIS

La Meilleure
Saucisse au

Monde

- MAISONNEUVE

SIROP

DE GOULEQN ET
nllun.: DE Fon: DE Monu: DE

N e

Vol. XXXI—No 8

Arthur Bro«ieur

MANUFACTURIER
. D’EAUX GAZELUSES
Spécialités;
IRON BREW  CIDRE CHAMPAG NE
GINGERALE  CIDRE DE POMME
CREAM SODA EAU MINERALE
LEMON SOUR

CHERRY CREAM
CHAMPAGNE KOLA . MITC.
35 rue Frontenac, o ioNt

MONUMENTS

MARBRE
& GRANIT

Spécialités : Sculpture,
Statues, Bas-relief, etc.

J. BRUNET Limitée,
675 Chomsin do la Cito-dos-Noiges

Charbon

ANTHRACITE
BITUMINEUX

Expédié par voie ferrée ou voie
d’ean & tous endroits de la
provinos de Québee.

e
George Hall Coal Co.
of Canada, -Limited

26 rue St-Pierre, - Montréal
WM. H. DUNN LTEE
’Montrhl. i
Edwards Soups,

(Potages Granulés, Prepcu'es en Irlan-
de), Variétés. Brun — Aux Tomates
— Blanc ou assorti i

Paquets, bc, Boltes 3 dous., par

douzaine .. .. .. .o 0.45
Ca.ulatxu 16c, Bo!tec 3 do:.. pur
douz. .. . . 1.4

Canistres, 25c. Bo!tu 2 douz. pa.r
douz. ,. .. .. ve .. 33K
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Ce sont les
Allumettes

Les Allumettes los plus sfires que 1'on puisse acheter ou que la Scienoe puisse prodnih.

"SILENT 500s”

d’Eddy, s'éteignant d’elles-mémes par un procédé chimique.

Que vous
devriez vendre
a vos clients

SIROP

Un sirop de belle qualité A un prix attrayant.
ST. LAWRENCE SUGAR REFINERIES, LIMITED, MONTREAL

DIAMOND

SIROP DE PURE CANNE

CRYSTAL

C’est la saison pour garnir vos stocks.

Empols de cuisine. -
W. T. Benson’s & Co’s. Celebrat-
et Prepared Corn (40 liv.) . 0.11
Canada Pure Corn Starch (40 l--
VIeS), oo s oo e ee oo« 010
Farine de pomme do terro raffi-
née Casco, (20 .lv.), mum
de 1 Hvre .. .. . 018
(Botte de 20 llv.. %c. on plul(. ox-
cepté pour la farine de pomme de m-
re).
llrop de Blé-d’Inde. Marque Orown.
Par calssa
Jarres parfaitement cachetées, 3
livres, 1 dous., en caisse .. 4.26
Boltes de 2 llv, 2 dos., en cais-
86 5 . 4.66
Bo!tes de 8 llv l dos. on eo.lm 5.20
— 10 lUv., % doz. en caisse . 4.95
— de 20 lv., % doz., en calsse 4.90
(Les bottes. de 5, 10 et 20 livres ont
une anse en fil de fer)..
Barils, environ 700 livres .. .0.07
DemiBaril, environ 360 livres... 0.07%
Quart de Baril, environ 175 liv. 0.07%
Seaux en bois de 8 gals, 26 v,

—_—— = lnl...n%uv..olu-
e o . 8.26

!Inp do llt-d’lndo. 'hrquo Llly

“Par

Boites de 2 livres, 2 douuheq. .16
Boites ‘de 5 livres, 1 douzaine. 5.70
Boltes de 10 ‘livres, % louzaine 5.45
Boftes de 20 livres, i dousaine 5.40
(Les boites de 5, 10 et 60 livres ont une

anse en fil de fer.)

Fret payé pour § caisses de sirop ou
250 livres, pour 10 boites d’empois ou
10 boites assorties de sirop et d’empols

bec et Maritimes.

chaque .. e eede 15‘

jusqu'd toute station de chemin de fer

- dans les provinces de Québec et d4’On-

tario & l'est ou au sud du Sault Sainte-
Marie, Sudbury, North Bay et Matta-
wa et jusqu'd tous les ports des lacs
pendant la saison de navigation.
Conditions, net 30 jours. Pas d'es-
rompte pour palement d’avanes.
“BORDEN MILK €O, LIMITED
MONTREAL

Liste des prix pour l'est de Fort Wil.
lian, (cette dernidre ville comprise),
dans les pmvlnoo. &'Ontario, de Qué-

LAIT CONDENSE
La calsse
l(muo Eagle, 48
boftes . . . . 8.76

' boltes .. .. .. 7.78
llmuo ll'sytmm'. 48 boites . . . . 1.76
—_ "cmncnxd' “Clover”, 48
m ) 2o 9o oa o'-'-"
ST Lait !vapor‘
'In:quu “8t-Charles,
Jersey, Peerleas,
“Hotel”, 24 boftes . . ."6.40
“Tall”, 48 Dboites . . . 6.50.
i "Family”, 48 bbttn . 5.80
B “Small”, 48 boftes . . 2:60

- CAFE CONDENSE

'~ Marque !wndm-' “Grande”, 34

boites . i S6 4b . 5.76

- _— “rouw 48 bottu 6.00

— Regal, 24 boftes . Jooee B4O
Cacao Marque Rolndur -

M'mudnbc_mo ce eates ee e 8.5

—t Marque Rolndm, mm. bol-
.ll L) .. e 20 020 00 e e LR

Conditions: net, 30
Lots de § boites et plus, M payé

jusqu'd 50 cents par cent. Le surplus .

sera marqué sur la facture.
HENRIJ JONAS & CIE

Montréal,

Pltes Alimentaires “l.mmw'
Macaroni “Bertrand” ...... -m ’
Vermicelle — arere M
Sphaghetti — vevees
Alph&betl - sevcee
Noulilles —_

Coquilles -
Pﬂtut“ Pltes— cescsen

Extraitg Culinaires “Jonas” La dos
1 os. Plates 'rrlplo Conmtrd 1.0

NN
]

3 o3 — 1,

2 o3 Carrées — - 3:
4 o083 — — — 4.00
16 oz ~— 14.00
2 os. Rondes Qulnuuonen 2.4¢
2% oz. — b A(]
., 0% —~ . - 4.60
8 oz — ' 8.00
8 . 03. Carrées Qulnucunc.. $.00
4 oz Carrées Quintessences,

bouchons émeri .00
8 os. Carrées_Quintessences,

bouchons émeri 9.00
2 os. Anchor Concentré 1.20

-4 08, - . — 3.15

$§ o3 — L - 8.60
16 oz.. — 7.%0
2 os. Golden sm "Doublo Force” 0.95
408, — -_— 1.78
208 — — —_— 3.26
16 03. — —_ -8.78.
2 oz. Plates 8o lubln essesssernse
b ! .0.9§

®e00pesstves 1 "
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$§o0s. — - - L,eessseee . 3.35
16 08, — - vecesssscacs B
105 London .. v vv vove o0 o0 0.68
208 — ..0.96
Extrsltclhllvu.do. ‘116!.“00
~— au gallon, de . ..8.00 A 34.00

Mémes prix pour lu utu!u de toun
fruits.

Vernis & chaussures. La dous.

Marque Froment, 1 dos., & la caisse 1.00
Marque Jonas, 1 dos., A la calsse 1.00
Vernis militaire A I'épreuve de l'eau,

Molasses Jugs 1
Jarres, % gal.'1
Jarres, % gal. 1 —

Poudre Limonade “Mesina” Jonas

Petites boltes, 3"dousaines par caisse
A $156.00 la grosse.

Grandeg boftes, 8 dousaines par eduo.
2 $36.00 la grosse.

Sauce Worcestershire .. .. . 18.00

“Perfection’ % pt. & usoo )a cmu,
3 dousaines par. caisse.

$2.50.

Moutarde annlu “Jonas” La gr.
Pony 2 dos. A la oaisse 10.00
Small 2 — —_ .00

- Medium 3 — — 13.00
Large 3 — —manquant
Tumblers 3 — — 4
Muggs 3 — — L
Nugget 2 — — “
Athenian . 3 - — ad
Gold Band Tu 2 — —_— "
No. 64 Jars ) — (o
No. 66 — 1 — -— 35.80
No. 66 — 1 . — — 28.80
No. 67 1 — —manquant
No. 68 — 1 —

No, 69 — 1 —

L. CHAPUT, FiL8 & CIE, LTEE,
... Mentréal.

“PRIMUS"
Thé Noir Ceylan et Indien
Etiquette Rouge, paquets de 1 li-
vre, ¢-s 30 livres,.la livre .. .. .0.46
&&m. O~g 30
umuum *e 20 0 LR o .“
— % livre, c-8 80
uvru,hllm.)..... 048
Euquctummdol um
cocloﬂn.,hllm 052

— wum. o-o ﬂ
uvru, IaJlyve . s . 058
— 'A ltvn. c-| I
nvn-, Hivre. .. .. e oo 2058
"PMNW

Thé Vert Naturel, nen oeleré
Etiquetts. Rouge,. paquets de 1 -
mm“nmhum.. ..0.48
— 36 lvre, c-lu
uvrn, uum Eoss oo oo oo B
C— .K lvre, a-s
nu lvm,hlm 55 ..0.48
Btiquette Argent, mtut de l um
-8 ” livres, 1a livre .. .. ..0.52
—_— % llvu. e-l 80
llvru,hllm 0.52
u um e.-n

- AGENGES

— e

AGENCES

TIN LIMITEE

' " Eau de Vichy
Admirabie. crown. . 50 Btles. 8.60 c.s
Neptune .

LAPORTE, MAR.

v+, 30 Btles .. . 960 g-8 .

Vol. XXXI—No 8

: lemdo de Vlohy
ultvomnu_. “Bﬂulﬂ.u
' 100% Btles 15.00 c

Eau Minérale Naturelle

Ginger Alp et 8oda Importés

Ginger Ale Trayder’s—
c-s8. dos, chop 1.50 doz. (cou-

ronne) . ST
Club Soda Tn.yder‘.——
— dosz., Splits, }{ Ptleg — dos,.. 1.20
— 6 dos, chop. .. ., .. .. ..doz. 15

Extrait de Malt.

Miller de Milwaukee, cs 3 40, 4.35 c-s
—_ — _ Brl 8 dos. 16.20 brl.

.Lager Seer
Miller's High Life, Baril 10 doul..
16.00 Brl.
Bidre Anglaise de Bass  dos.
Johnson & Co. c-s 4 dos, . Btles 6.00

— w—c-8 10 doz. .. .. 1% Btles 2.00
- Thé du Japon
Marque Victoria, c-8 80 Hvrea . . .0.33
Thés Nols

Marque Princess, tins de 30 et §0 1bs 52
na.rqueVIcuru. un-dolo et lo ILs 54

'CHURCH & DWIGHT
mw lnud Iqldng Soda.

&nmuete “eom-
me suit:

C&luei de 96
paquets de 5
cents .. .. $8.45

'cum do 00 pa.quoh de- 1 livre..$8.45

a0 -‘-_ ‘de 3 livre.. 3.65
30 “de 1 livre..
uummhuu.%umw

Nous .attirons

nos lignes.

qni donnm ut!suoﬁpn.

Nmnhomduut&hudmhmdu .
Quéhec depuis trente-cing ans et nous avons -
.acquis la ‘réputation -de-fournir. du pmdnitl\

'BISCUITS

Aujourd’hui, les biscunits sont plm populaires que jamais, et il vous mplns avan-
tagouxetproﬁtablodoumrtonjounmmlinsunbonmorthmntdenu lignes.

5 spédﬂmentvomumﬁonmhqualitédonosm
““SO0DA" qui font plus que de fournir une SATISFACTION ORD
avantageux pour tous les marehmdrqn}vendent des a.rticlu de bonne qnalité de tenir.

Nommoh&ahmputfahvﬂntﬁghubon
marché, nousvendonsduprodnhdoqnalité
Aduprixraisonnablu

Noa voyageurs visitent tous lu endroitl do la

- ' Province et si nons n'avons pas encore 1'avantage .
- .de vous compter parmi nos clients, adresses-nons
une carte et notrvvwenrsofmunphisirde‘r—
vous voir avec une ligna ompl&te d éohsntﬂlons."

The Montreal Bmmt Co._‘. |

- MANUFAGTURIERS DE
BISCUITS ET GONFISERIES

MONTREAL

ot il sera
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LE SAVON ET LA GLYCERINE

LES PRIX ELEVES]

Du falt des prix extrémement
élevés des fruits, du sucre,
etc.,-il est absolument essen-
tiel que tous les fabricants
de conserves de produits ali-
mentaires emploient les meil-
leures méthodes de se proté=
ger contre les pertes.

Les capsules Anchor sont
absolument hermétiques et
imperméables. Elles ne 8'é-
chappent pas pendant lo
transport. Lorsque le pro-
duit est mis en ‘conserves
d'une facon convenable, l'em-

Le savon a atteint, & ce que dit une manufacture ca-
nadienne de savon, son niveau le plus élevé et en res-
tera probablement 1. Cette nouvelle rassurera sans |
doute les épiciers qui ont toutes les difficultés du mon- |

. de & convaincre leurs clients qu’il y a de bonnes et jus-
tes raisons pour que le savon de buanderie ne puisse
s’acheter au prix conventionnel de 6 barres pour 25
cents. Le savon est un article qui s’est toujours vendu
plus ou moins & prix fixes, ce qui fait que le public a
eu quelque résistance & accepter les changements,
alors que les manufacturiers' faisaient tout leur possi-
ble pour absorber les augmentations de prix de revient
et que le détaillant résistait jusqu’a la dernidre limite

|
|
|
|
|

Wl glo;luiezu :?e!“‘:‘:;b:&‘gulgl;om.u“ “ pour tenter de maintenir les anciens prix, qui actuelle-
cutiies s EGINRLIONE; ' ment, ne peuvent plus étre pratiqués.

Les capsules ANCHOR sur les bocaux en verre atti- On trouve la principale raison de cette augmentation
rent I'attention des consommateurs du fait de leur ap- dans les hausses anormales des produits entrant dans
parence, et parce que la ménagere sait que le contenu le manufacture du savon. Les suifs, les huiles et les

de ces bocaux, une fols ouvert, est dans la méme condi-

tion que lorsqu'il a été mis en conserves. graisses quisont labase des produits du savon, comp-

et tent parmi les commondités qui ont été nettement af-
veﬁg gg:::x;dzr;t c\g;st ;\?,E:g,vde e To LG o0 fectées_; par l_es opératl(_ms de guerre. Cgrtains de ces
assurez-vous que tous les bocaux sont scellés avec les produits qui se vendaient & 6 cents la livre avant la

capsules ANCHOR et de cette manidre, vous serez u; guerre sont maintenant 3 18c et plus.
surésl ldutm?xm;:il:e d:alztt:!ézc?eﬁ ::'z ‘;:‘;" donneres _Avec la hausse du savon, il y a eu une hausse égale-
vos cllents la p ment remarquable du sous-produit de la -manufacture
- 1 - du savon, laglycérine. Ce produit toujours en deman-

hor Cap & Closure Corporation | ) ne. toujou

Anc P P de ,a doublé du fait de son emploi considérable dans

OF CANAEA. MMITED la manufacture des explosifs.

MUNUFACTURE ET 50 Chemin Dovercourt ~Aux pr?x élevés payés pour les suifs, les huiles et les
BUREAUX GENERAUX TORONTO (ONT.) graisses, il convient d’ajouter les difficultés d’appro-
. visionnement de ces produits.

Ces produits, encore qu’en quantité suffisante aux
, - Etats-Unis et au Canada, sont excessivement pesants
T, 7y i|| et leur transport est un probldme malaisé & résoudre.
MCC ASKEY En outre, il y a les huiles végétales qui entrent dans
la composition de beaucoup de savons. Ces huiles ve-
Systemes de Comptes

_ naient principalement d’Australie, du Japon et de 1’A-
POUR TOUT COMMERCE frique, car les Etats-Unis absorbaient presque tout ce

—
——

: =t |l qu’ils produisaient. Or, tout le monde sait les diffi-
Représentants pour la cultés qu’il y a & obtenir du tonnage océanique et les
province du Québec, J.- oy 9
E. Bédard, Bolte 12, tarifs élevés qu’il faut payer tant pour le fret que pour
Fautourg Saint-Jean, des assurances de guerre. Tous ces facteurs ont eu
Québec. — E.-E. Pré- _leur effet sur les prix du savon dans les magasins de
court, 66% rue King, - détail _

.Sherbrooke. . = : : o
b A coté de ces raisons directes, il y a les augmenta-

tions des accessoires telles que papier & envelopper,
étiquettes, ete.; les caisses & savon eofitent environ 8c
de plus la pidece qu’avant la guerre, et les clous coii-
‘tent 3¢ 'de plus la livre. Le soda caustique, un im-
portant composé du savon a subi des hausses énormes
- . et fut pendant un temps, ‘presqui inobtenable.

: h Il semble cependant que les choses vont en revenir
FRU MAINTIE et MAIN ATS 3 une base stable car les prix atteints semblent devoir

Beveridge Paper Co. Limited | *= ===
: Toutes sortes de Paplére : : UN CEROCLE D’HOMMES D’AFFAIRES

McCaskey Systems .
Limited § .
ALY 0P 235-245 Ave. Cnhrv, - TORONTO ||| —

KRAFT GLACE OU MAT  MANILLE  TOILE Il a été aﬁnm‘icé“cette semaine que sur Dinitiative de
A TOILETTE  PARCHEMIN A JOURNAUX M. Arthur H. Hardy, il allait se former'd Montréal un
D'IMPRIMERIE CARTON A LETTRES |  cercle ou association d’hommes d’affgires qui se com-
Et tous les Papiers Importés - = . '} posera de financiers, industriels et commercants cana-

; g B &3 ’ . - \ . ) i . - ¥ M .

SACS ET FICELLES " PAPETERIE diens-francais, de la cité et du district de Montréal

On ne saurait qu’applaudir & cette initiative qui ré- .
Et Papiers Imperméables . poxfl & un véritable besoin et qui peut étre de grande

wie ’ 1T ' utilit? pour D’emtretien de bonnes relations commer-
17-19 Rue St- Thgrése’ 3 MONTRE,AI‘ ciales entre marchands, industriels et hommes d’affai-
. z - g . "-1 g s : res. = : t 5 S ; -

i
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L’Achat est le Grand Probléme du Moment

La situation créée par la guerre a bouleversé les habitudes commercia-
les et provoqué des conditions absolument anormales. C’est ainsi que le pro-
bléme principal qui se pose & ’attention du marchand de gros et du détail-
lant n’est plus de savoir ‘‘comment vendre’’ mais plutot de savoir ‘‘ou et
comment acheter.”’—Les sources d’importation qui ont été taries parle con-
flit européen ont créé un malaise considérable dans les milieux commerciaux
et de nombreux marchands se sont trouvés dans 1'impossibilité de s’approvi-

- sionner de certains articles dont ils avaient la vente courante, faute de pou-

voir s’en approvisionner ou plutot de savoir oll s’en approvisionner.

Notre spécialité est de faire office d’acheteurs & commission. Nous
avons des ramifications dans tous les pays et toutes les lignes nous sont fa-
milidres, c’est ainsi que nous pouvons nous occuver de vous procurer. gur une

" hase de commission. tous les articles dont vous manouez. soit VETEMENTS,

FTOFFE. EPICERTE. MARGARINE. CONSERVES. CHAUSSURES,
FERRONNERIES. NOUVEAUTES, PAPETERIES PRODUITS PHAR-
MAGEUTIOUES 0U AUTRES. .

Connaissant parfaitement les conditions du marché mondial, nous som-
mes particuliérement bien placés pour vous procurer ce dont vous avez be-
goin aux conditions les plus avantageuses.

. Nous achetons des product.eurs mémes et nous chargeons 4 nos clients
une commission modique pour nos services. :

Ecnvez nous en francais si vous le désirez, il vous sera répondu de

York Mercantzle Co.
21 Park Row,

NEW-YORK CITY

- Rappelez- -vous que savoir acheter est

la clef du succés dans le commerce.

§
§
§
%a%
1

%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%K%K%

~
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Jii ?
e ~cermr. L PICI€rS: LA LESSIVEGILLET DEVRAIT ETRE EM.

: e PLOYEE DANS CHAQUE MAISON. EXPLIQUEZ A VOS
OLIENTES QUE LA LESSIVE GILLETT EST LE MEILLEUR
ADOUCISSANT D'EAU CONNU ET QU'ELLE DEVRAIT
ETRE EMPLOYEE. PARTOUT OU QUELQUE LAVAGE EST
A FAIRE. ELLE N'ADOUCIT PAS SEULEMENT L’EAU,
MAIS DOUBLE LE POUVOIR DE NETTOYAGE DU SAVON
ET REND TOUT SAIN ET HYGIENIQUE. VOUS POUVEZ
| AUGMENTER DANS DE BONNES PROPORTIONS VOS VEN-

1 I'ES DE OET ARTIOLE EN ATTIRANT L’'ATTENTION DE
V08 CLIENTS SUR SES PROPRIETES ET ILS VOUS EN RE-
MERCIERONT. IL N'Y A QU'UNE SEULE LESSIVE GIL-
LETT ET ELLE EST TOUJOURS D'UNE QUALITE EGALE
ET SUPERIEURE — ET DIFFERENTE DES AUTRES.

LA LESSIVE DE GILLETT CONSUME LA CRASSE. ,
EW.GILLETT COMPANY LIMITED

WINNIPEG TORONTO, ON'T. MONTREAL

La Qualité Procuredes Ventés
Répétées

* La qualité qui crée une satisfaction durable et raméne 1’acheteur
& votre magasin pour obtenir encore plus d’approvisionnement, est
la qualité qu'il convient de tenir et qu'il paie de vendre.

Nous vous offrons cette qualité qui fait répéter les ventes dans la
nouvelle boite de .

Klppered Herrmgs de la Marque Brunswtck_

Tout aliment marin mis en boite sous l’étiquette de la Marque Brunswick est une ligne de qualité, mais
| nous recommandons particulidrement ces Kippered Herrings comme étant un produit qm plait d’une
fagon exceptionnelle aux consommateurs. - :

Essayez-les. - En oaisaesde 4 douzaines de boites No 1. Envoye:-nous votre commande dés a présent A
. Prompte livraison gamnﬁe ;

J, SARDINES A L'HUILE . %smmmAmmourmr
FINNAN HADDIES (Boites ovales et rondes) KIPPERED HERRING
HARENG . SAUCE AUX TOMATES CLAMS

CONNORS BROS,, lelted Black’s Harbor (N B) '
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LA PRATIQUE COMMERCIALE

COMMENT DIRIGER VOS AFFAIRES

A ''heure présente, plus qu’en aucun autre temps,
le marchand qui veut atteindre au succés ne doit pas
perdre de vue le moindre détail de ses affaires.

Tout homme qui veut arriver & un résultat doit se
demander: ‘‘Est-ce que chaque dollar que j’ai placé
dans mon commerce accomplit ce qu’il doit? Cette
question mérite d’étre considérée sérieusement par
chaque commergant parce que les investigations faites
montrent que de nombreuses maisons d’affaires n’écou-
lent qu’un petit pourcentage de leur stock tandis que
le plus gros pourcentage demeure inactif, ce qui fait
qu’a la fin de l’année la question se pose: ‘“Ou sont
passés mes profits?’’ Et la réponse ordinairement est
qu’'une petite partie de ce capital a été productif et
qu’une grande partie ne 1’a pas été du tout.

Une autre question d’importance est celle de savoir
si ‘‘la location du magasin convient au publie, s’il est
sur une voie passagére ou hors du trafic.”” Et & ce pro-
pos, il ne s’agit pas de conclure trop rapidement:
““Mon magasin est dans un endroit trop calme, je vais
le transporter ailleurs dans une rue centrale.”” Il y a
des magasins et des genres d’affaires qui s’accommo-
dent trés bien de rues moins fréquentées, et les articles
de luxe y trouvent un asile profitable . Et c’est alors
par une publicité savamment étudiée que les clients
seront amenés aux portes de ces mayasins.

Ce qu’il faut se demander aussi, ¢’est & combien de
gens et & quelle catégorie de gens vous vous adressez.

Des localités différentes ont des populations différen-

tes. Nous nous rappelons d’une institation qui, il y a

trois ans partait un magasin avec deux hommes, dans"

une localité qui était apparemment prospére. Ils y
établirent un magasin moderne, prenant en stock d’ex-
cellentes marchandises; leur location était au moins
égale A toute autre, et ils avaient tout lieun -de s’atten-
dre aun succés. Cependant ces deux marchands ne fi-
rent pas d’argent et épuisérent leur crédit, en dépit

de leur location, de leur marchandise et autres carae- '

téristiques apparemment avantageuses.

Ils n’avaient pas étudié les besoins de cette popula-
tion particuliére, mais étaient arrivés la et avaient ou-
vert magasin sur l’avis de quelques amis personnels,
s’efforcant dés le début de répondre aux besoins de
ces qielques amis, alors que la majorité des clients
étaient d’une classe totalement différente. Ces com-
mergants auraient dii se demander: ‘‘Combien de po-
pulation y a-t-il dans cette ville! Quels sont les moy-
ens d’existence de ces habitants? Nous ne pouvons pas
connaitre leurs revenus, mais nous pouvons en avoir
quelque idée et ainsi nous pouvons appliquer intelli-
gemment l’information recue dans la recherche de la
marchandise que peuvént demander des gens travail-
lant dans de semblables conditions. Nous devons étu-
der la majorité des clients de notre localité et ensuite
nous mettre en mesure de servir cette majorité.’’

Il ya certaines maisons de commerce qui dépensent
d’importantes sommes d’argent en publicité et qui,
aprés avoir dépensé cet argent en annonces n’en ob-
tiennent pas de résultats et condamnent la publicité
comme inprofitable. Un exemple nous a été fourni
personnellement du manque de direction dans 1’annon-
ce faite par un magasin. Le gérant d’un grand ma-
gasin décidait, un jour, de lancer une vaste campagne
de publicité. Il dépensa une grosse somme d’argent
en publicité et enyoya cette publicité dans quatre di-
rections de maniére 3 amener & son magasin les gens
d’en dehors de la ville. De trois directions vinrent des’
réponses qui permirent & ce gérant de croire qu'il
était justifiable d’annoncer. De la quatriéme direc-
tion, il ne vint absolument rien. Il rechercha la raison
de cette abstention et finalement, il découvrit que la
direction d’oui ne venait aucune réponse était celle
dont les trains arrivaient en ville aprés que le maga-
sin était fermé. En d’autres termes, il annoncait aux
gens qui ne pouvaient venir & son magasin lorsqu’il
était ouvert.
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La premidre question qu’un marchand. doit-se poser
au point de vue capital, est celle-ci: ‘“Ai-je un capltql
suffisant?”’ Un marchand doit avoir un capital suffi-
sant, de maniére & pouvoir entrer en compétition avec
ses concurrents, non seulement en sa propre ville, mais
en dehors aussi. Tout homme qui se rend compte qu’il
est mis en état d’infériorité parce qu’il a trop peu de
capital devrait y remédier immédiatem.ent. .Il doit
comprendre qu’il est absolument nécessaire qu’il sachp
ce qu’accomplit chaque dollar, car son défaut de capi-
tal le met déja en état d’infériorité. .

La seconde question & se poser, en ce qui concerne
le capital est celle-ci: ‘‘Ai-je trop de capital?’’ Un. ex-
emple de la nécessité de cette question. Un établisse-
ment de quinecaillerie et de meubles marchant depuis
des années, faisait apparemment des affaires pros_p«}-
res, mais lorsque le temps venait d’encaisser les divi-
dendes, ils étaient retenus & méme le magasin. Une en-
quéte prouva que le magasin tenait trois fois plus de
marchandises qu’il n’en pouvait profitablement tenir.
L’argent était facile & obtenir puisque le capital était
important; mais les tenanciers avaient chargé le ma-
gasin de marchandises inutiles qui mangeaient les pro-
fits. Le probléme du capital est d’obenir le rapide
écoulement de la marchandise. Combien de magasins
écoulent leurs marchandises avec une rapidité suffi-
sante pour payer les dépenses diverses, 1'intérét et don-
ner encore une large rémunération a 1’exécutif ¢ Il faut
dire aussi qu'il ya beaucoup de magasins qui ne font
pas cela. Pourquoi? Parce qu’ils n’ont pas concentré
leurs efforts sur ce point particulier. Ils placent des
articles sur leurs rayons permettant aux uns de se ven-
dre et aux autres de rester sur place. Savez-vous, ou
supposez-vous les choses que vous faites avec votre ca-
pital? Savez-vous comment vos marchandises s’écou-
lent! Achetez-vous des marchandises qui se vendent
ou.non! Faites-vous tout sur des suppositions?

Et au point: de vue du profit, posons-nous les ques-
tions: ‘‘Obtenons-nous un profit suffisant sur les mar-
chandises que nous vendons? Ne vendons-nous pas
dans notre magasin des marchandises qui ne font pro-
bablement que payer les dépenses, sans laisser de pro-
fits?”’ Prenons un exemple & ce sujet. Une maison
faisait un bon volume d’affaires; c’était apparem-
ment, un magasin moderne, achetant de bonnes mar-
chandises,. faisant de la bonne publicité et ses ventes
augmentaient en volume, chaque année, et cgpendant,
pendant deux années consécutives l’entreprise ferma
ses comptes & la fin de 1’année, sans ldisser de dividen-
des. L’examen sérieux des livres de ventes prouva
que, apparemment, 70 pour 100 des ventes étaient ftn
tes selon le principe de la moindre résistance, ce qui 8i-
gnifie que le personnel de vente n’avait point réfléchi
aux possibilités de faire des'ventes profitables et & la
nécessité de vendre des marchandises rapportant quel-
que revenu. Tous les commis vendaient les articles
courants, c’est tout. Par exemple, dans le départe-

ment d’épiceries, lorsque la ménagére venait le matin

et donnait sa commande de cinq livres de sucre et d’un
pain de savon, le commis prenait la commande et ne
disait rien. Il ne s’efforgait pas de faire autre chose
que de prendre la commande. On conviendra que ce
n’est pas le moyen de faire des profits suffisants pour
payer la livraison. Ainsi done, savoir si on fait un
profit ou non est une chose de premiére valeur pour
tout commergant. Connaissez aussi ce qu'’il en cofite
pour faire affaires dans chaque département. Ensuite

vient la considération de 1’organisation qui congﬁtu&
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’élément humain de votre magasin. Il ne fait aucnne
différence que votre personnel soit de 1 ou de 100 com-
mis, c’est une question de jugement qui s’impose a
l’attention de tout homme d’affaires. Vous pouvez
édifier des magasins modernes, vous pouvez acheter
des marchandises de qualité, si vous négligez d’avoir
I’homme qu’il faut dans la place voulue, si vous négli-
gez de faire en sorte que toute personne employée dans
votre entreprise soit le reflet de votre personnalité, si
vous négligez de faire de chacun de vos employés un
représentant véritable de votre magasin, alors ‘vous
perdez une grande partie de la rémunération 3 laquel-
le vous étiez en droit de vous attendre.

UN COMITE DES VIVRES, EN PLACE DU CON-
TROLEUR DES VIVRES

Le titre de cantroleur des vivres du Canada, a vé-
cu; & présent, il est du domaine du passé et nous avons
vu naitre 4 sa place un triumvirat dont les membres
sont chacun chargés de quelque département de la pro-
duction ou de la conservation des aliments. Pour ce
qui est de M. H. B. Thomson, sa qualité de président
du nouveau conseil, lui laisse & peu prés les mémes pou-
voirs. ’

La raison de ce changement de systéme est, appa-
remment, que ce département deviendrait tributaire
de quelque département parlementaire responsable, et
conséquemment, il est nominalement sous le contrdle
du Départment d’Agriculture. En outre de cela, la
raison de ce changement est un louable effort pour
étendre les activités de ce département et pour mieux
rassembler les forces de production et de conservation.

Telle qu’est la commission, M. Thomson est le prési-
dent du Bureau et le directeur de la conservation, ce
qui signfie qu’il posséde les mémes prérogatives que
celles qui caractérisaient la charge de contréleur des
vivres. Tl est associé avec M. J. D. McGregor de Bran-
don, précédemment député contrdleur des vivres en
charge des provinces de I’ouest. M. MeGregor sera.le
directeur de la main-d’neuvre agricole. IL’hon Char-
les Dunning, trésorier provinecial de la Saskatchewan.
sera directeur de la production.

Ce triumvirat est certainement bien composé et le
pays peut avoir confiance en lui, il est cependant &
remarquer que les membres de cette commission sont
un peu trop nettement associés aux intéréts et besoins

de 1’ouest. Il semble qu’on aurait pu y faire entrer

un membre au moins issu des populations de 1’est, con-
naissant leurs besoins, leurs possibilités et leurs res-
sources, la commission y aurait certainement gagné en
efficacité et cela aurait mis plus & 1’aise les éléments
intéressés et aurait créé un sentiment de plus grande
confiance, chose indispensable dans les moments dif-
ficiles que rious traversons.

LES ETATS.UNIS IMPOSENT DES TARIFS ELE.
VES DE SURESTARIE .

Le directeur général des chemins de- fer aux Etats-
Unis, M. McAdoo, vient de publier une nouvelle échel-
le de surestarie, qui a pris effet au ler janvier. L’idée
de ce nouveau tarif est d’augmenter la rapidité du dé-
chargement. Les nouveaux taux sont comme suit:

$3.00 par wagon pour le premier jour, aprés les deux.
jours francs; $4.00 pour le second jour, et $1.00 addi-
tionnel pour chaque jour, suivant jusqu’a ce que le
taux par jour atteigne $10,00. Ce maximum' sera
chargé ensuite, pour chaque journée supplémentaire
ou fraction de journée. i
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A LA VEILLE DE L'APPLICATION DB LA LOJI DE
' L’'IMPOT SUR LE REVENU

La loi de: l'impit de guerre sur le Bevenu entrers
bientot en vigueur. C’est en effet le 28 du présent
mois que ‘‘toute personne sujette & 1’impét en vertu de
la présente loi, doit, sans aucun avis ou demande, li-
vrer au ministre (des finances) un rapport de son re-
venu total durant 1’année civile précédente. Un résu-
mé aussi clair et aussi complet que possible de cette loi
ne manquera donc pas d’intérét pratique pour les lec-
teurs du ‘‘Prix Courant.”’

Remarquons tout d’abord que seules les personnes
dont les revenus ou partie des revenus sont imposables,
doivent en.faire rapport au ministre-des finances. La
loi ne concerne pas les autres et ils n’ont pas a s’en oc-
cuper.

Quels sont donc les revenus imposables! Tous. les
revenus au-dessus de $1,500,00 retirés par des person-
nes non mariées, ou-par des. veuves ou veufs sans en-
fant dépendant; et tous les revenus an-dessus de $3,-
000.00 retirés par toute autre personne et par toute.so-
ciété par action ou par- toute corporation de guelque
nature qu’elle soit. Il est & remarquer que tous les.re-
venus, sans aucune, exception, sont. exemptés jusqu’a
concurrence de $1,500.00 ou de $3,000 suivant le cas,
ainsi qu’il est expliqué ci-dessus, Par exemple; une
personne non mariée qui retirerait $2,000 de. revenu ne
paierait I'impdt que. sur $500. De méme encore une
personne non mariée ou une société ayant unp revenu
de $4,000.00 par exemple, ne paierait 1'impdt que sur
$1,000.00. :

Sont considérés revenus pour les fins de la loi et su-

jettes & 1’'impot toutes les sommes retirées au cours de
I'année et qui ne sont pas; du capital. Par exemple
‘une personne gui aurait touché une police: d’assurance
au cours de ’année ne paiera pas.1’impdt. sur le capi-
‘tal, de la police, mais sur le revenu que ce capital, pla-
'¢é A intérét, lui aura rapporté. Sont donc sujets &
1'impdt les salaires, gages, honoraires, dividendes, in-
réts. loyers, rentes viagéres, bénéfices de toute nature,
lete.
. L’impdt sur le revenu est divisé en deux catégories:
I'impét normal et les surtaxes. L’impét normal est
de 4 pour cent; il est payable par les personnes dont
les revenus ne dépassent pas $6,000.00 et par les so-
ciétés ou cBrporations, quel que soit le chiffre de leur
revenu . au-dessus de $3,000.00. .

Les surtaxes sont payables par les personnes dont le
revenu dépasse $6,000.00, comme suit: 2 pour 100 sur

sur le surplus de $10,000.00 jusqu’a $20,000.00; 8 pour
100 sur le surplus de $20,000.00 jusqu’a $50,000.00; 15
pour cent sur le surplus de $50,000.00 jusqu’a $100,000
et 25 pour 100 sur toute partie de revenu excédant
$100,000.00, ;

Les sociétés et corporations de toute nature sont ex-
emptées du paiement des surtaxes.

Sont entidrement soustraits & 1’impét, méme normal,
sur le revenu, les revenus: du Gouverngubgénéral, des
consuls étrangers, sujets du pays qu’ils représentent
et n’exercant aucune profession lucrative, des compa-
gnies, commissions ou associations dont au moins 90
pour du capital appartiennent & une province ou 3 une
municipalité; des institutions religieuses, charitables,
agricoles et d’enseignemenf_; des Chambres dg» Com-
merce, des associations ouvrires, des clubs sociaux et
d’amusements de toute nature dont les revenus ne
procurent auncun bénéfice a quelque membre ou-aetion-
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naire, des sociétés. de. bienfaisance. et de secours mu-
tuels; des sociétés.de préts-agricoles, sujettes a 1'ap-
probation du ministre.

Les: revenus provenant d’obligations ou de valeurs
du Dominion spécifiquement exemptes d’impdt et les
soldes des marins et des soldats ayant fait du service
outre-mer sont aussi soustraits & 1’opération de la loi.

Toute somme payée par un contribuable au cours de
I'année 1917, sous 1'empire de la loi spéciale des reve
nus de guerre, ou de la loi taxant les profits d’affaires
pour la guerre, sera déduite de 1'impét sur le revenu
que tel contribuable a & payer. Il en est de méme pour
les contributions au fonds patriotique, a la Croix Rou-
ge ou autres fonds patriotiques et de guerre approuvés
par le gouvernement.

Outre la déclaration personnelle que chaque contri-
buable sujet & 1'impdt est obligé de faire de ses reve-
nus, les patrons sont obljgés de faire un rapport addi-
tionnel sur le compte de tous ceux de leurs employés
dont le salaire est sujet a 1’impdt, tandis que les cor-
porations, sociétés par actions ou syndicats doivent
également faire un rapport détaillé de tous les divi-
dendes payés a chacun de leurs membres ou actionnai-
res.

Tous ces rapports doivent &étre entre les mains du
ministre des finances avant le 28 février.

Une amende de $100.00 par jour de retard, consti-
tue la sanction de ce réglement, tandis que toute fausse
déclaration peut entrainer pour celui qui la fait une
amende n’excédant pas $10,000, ou une condamnation
A six mois de prison.

Si le ministre soupconne un contribuable d’avoir un
revenu plus élevé que celui qu'il a déclaré, il peut fix-
er lui-méme le chiffre du revenu que d’aprés ses ren-
seignements ce contribuable regoit. Si ce contribua-
ble croit qu’il a été indument cotisé il peut en appeler
de la décision du ministre d’arbitrage de son district,
dont la loi prévoit la création. Le contribuable et le .
ministre peuvent également en appeler de la décision
de cette commission, & la Cour de 1’Echiquier, du Ca-
nada.

Les auteurs de la loi ont prévu les tentatives qui se-
ront faites pour 1’éluder et dans la mesure du possi-
ble ils ont pris les précautions nécessaires pour dé-
jouer ces tentatives. C’est ainsi que les transferts ou
cessions de biens faits par un contribuable & un mem-
bre quelconque de sa famille, aprés le ler aofit 1917,
ne seront pas reconnus, & moins qu’il ne soit bien prou-
vé que tels transferts ou cessions de biens n’ont pas été
faits en vue de réduire le revenu du contribuable de .
facon & lui permettre d’éluder la loi.

Le gouvernement espére retirer de la taxe sur le re-
vepu pas-moins de $15,000,000.00 ou $20,000,000.00. Le
nombre des personnes affectées par la loi n’est pas en-
core connu. :

LA COMPAGNIE DU SAVON COMFORT NE DIS.
TRIBUERA PLUS DE PRIMES DANS L’ONTARIO

" La Compagnie du Savon Comfort a annoncé récem-
ment un léger changement dans ses méthodes de com-
merce. Par le passé, elle avait adopté la politique de
distribuer des primes avec ses marchandises. Comme
résultat, cependant, du coiit toujours augmentant du
savon, elle a décidé de cesser cette politique de primes
dans la province d’Ontario, et en' compensation, d’aug-

menter la grosseur des barres de savon. .
, }
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LES GANTS EN CHEVREAU

De temps en temps des articles paraissent dans la
presse quotidienne tendant & expliquer au public con-
sommateur la nature véritable de certaines marchandi-
ges qui sont d’un usage courant.

L’objet de ces articles semble étre de porter quelque
confusion dans 1’esprit du lecteur et de lui faire croire
que ‘‘les choses sont rarement ce qu’elles paraissent
étre.”’

I1 semble plus aisé (et peut-étre les rédacteurs trou-
vent-ils en cela une matiére plus intéressante pour
leurs lecteurs) de mal juger les choses qui font 1’objet
de certaines littératures.

Il est un fait cependant — encore plus en évidence
que jamais, aujourd’hui, ¢’est que les manufacturiers
dignes de ce nom ne dénaturent pas les marchandises
qu’ils font et pour permettre au public de juger plus
facilement des mérites de ce qu’il achéte; la plupart
des bons industriels marquent leurs produits de fagon a
ce que le consommateur puisse, & premiére vue, en con-
naitre l’origine, et connaissant cette origine, étre emr
mesure de tenir le manufacturier responsable i les
marchandises ne correspondent pas aux descriptions
qui en sont faites.

Un article récemment paru dans un des journaux
quotidiens discutait de la nature des ‘“GANTS’ et
prétendait que beancoup de gants dits étre en che-
vreau, n’étaient faits en réalité qu’avec de la peau de
rat ou de chat, ou de toute autre peau d'animaux
Atrangers au chevreau.

I est une chose bien connue, c’est que les meilleurs.
garts en chevreau qui se font, viennent de France, et
les noms des prineipaux manufacturiers de ces gants
sont si connus qu’il n’est pas nécessaire de les rappeler
ici. Et les gants qui viennent de ces manufactures
réputées, et qui sont marquées ‘“JXID'’ ou chevrean
sont bien faits de peaux de chevrean, le consommateur
peut en étre absolument certain. ‘

Il n’est pas agréable pour une femme de suspecter
que ses gants sont faits de peaux de rat, ct elle n’a
pas besoin de se montrer inquidte, si elle confine ses
achats aux marques les plus connues. ,

Nous pouvons dire aussi, qu’au meilleur de notre
connaissance, et de 1’avis autorisé des experts que
nous avons consultés, il n’y a pas de peaux de rats, ni
de peaux de chats, employées dans la manufacture de
cette classe de gants vendue comme ‘‘KID”’, .

I1 est vrai qu’il y a quelques peaux d’agneaux em--
ployées dans la fabrication des gants fins, et encore
que les peaux d’agneau fines ne soient pas aussi bon-
nes que les belles peaux de chevreau, un gant cepen-
dant, BIEN FAIT avec de la peau d’agneau de belle
qualité, peut étre considéré comme un bon gant.

On devrait comprendre aussi que le fait qu’un gant
soit fabriqué avec de la peau de chevreau ne signifie
pas nécessairement que ce soit un bon gant. Ily a de
nombreuses qualités de peaux de chevreau et quelques-

unes ne conviennent pas du tout & la confection de

bons- gants. )

Il y a une manidre—et une maniére unique—pour
une femme de s’assurer qu’elle achdte un VERITABLE
GANT DE CHEVREAU et c’est de demander & son
marchand un gant portant la marque d’un des manu-
facturiers francais bien connus. ’

De tels gants ne sont pas seulement faits de bonnes
peaux, mais encore leurs procédés de manufacture (et

ils sont trés compliqués) sont confiés & la meilleure,

classe de main-d’oeuvre expérimentée qu’il soit possi-
ble d’obtenir.
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Le gant qui en est.le résultat est le meilleur gant
qui soit connu au monde. Ce-

M. W. 8: WELDON, COLLECTEUR DES DOUANES

Nous avons appris avec plaisir la nomination de M.
W. S. Weldon comme contrdleur des Douanes, en rem-
placement de M. White. Toutes nos félicitations au
nouveau titulaire de ce poste de confiance.

M. W. S. Weldon est né dans le ‘‘Faubourg de Qué-
bee’’ et fit ses études & 1’école de la rue Panet. Il dé-
buta dans le commerce au service de la maison Hodg-
son Somner ou il resta onze ans dont sept ans comme
commis des douanes; puis il devint pendant six ans, se-
crétaire-trésorier de la M. A. A. A. Il accepta ensuite
le poste de secrétaire-trésorier de la Windsor Hotel Co.,
et aprés un an dans cette position, il devint gérant de
cette compagnie, poste qu’il occupait pendant sept an-
nées pour devenir pendant les dix années qui suivirent
directeur-gérant de la méme institution jusqu’en sep-
tembre 1912 date de sa démission. Depnis 1914, M. W.
S. Weldon fut échevin de la cité pendant 3 ans et com-
missaire d’école pendant quatre ans.

LA CONSOMMATION DU POISSON

+ - Voila le temps du.Caréme revenu et avee lui 1’épo-
que de la consommation importante du poisson. Cette
année, cette consommation sera d’autant plus considé-
rable qu’au devoir religieux s’ajoute un devoir natio-
nal, dans cette pratique. Le poisson est en effet le
meilleur succédané de la viande et son prix meillenr
marché doit le recommander 2 toutes les  ménageres.
Au marchand & en pousser la vente activement non
seulement pour s’attirer des ventes immédiates, mais
pour créer une demande constante qui lui sera profi-
table tout le long de 1’année, et qui:aidera en méme
temps le pays & supporter plus alldgrement le fardeau
de la guerre. : ' ' ,

‘-.
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LA REGLEMENTATION DES8 BOULANGERIES

11 a été ordonné: )
. 1. Que d2s et aprds le ler jour de mars 1918, aucune per-
sonne, firme ou corporation, faisant usage de cinq barils de
fleur par mols ou plus, pourra fabriquer du pain, des giteaux
ou autres produits de pAtisserie pour les vendre, avant d’avoir
au préalable obtenu du Contrdleur des Vivres, une licence qui
s'appellera “licence de boulanger,” excepté les hotels, les res-
taurants qui ne font du pain que pour les clients de leurs éta-
blissements et non pas pour &tre vendu au comptoir.

2. Que toutes applications pour telles licences devront &tre
faites d’aprés la formule no 6 ci-incluse.

3. Que toutes licences expireront le 31 décembre de cha-
que année.

4. D2s et aprds le premier jour de mars 1918, aucun bou-
lgnger ne fera du pain, des “rolls”’, des pAtisseries ou autres
produits de boulangeries, en se servant de 1a farine de blé au-
tre que la farine & pourcentage fixe, tel que prescrite dans les
Ordres du Contrdleur des Vivres, numéros onze et quinze, sans
une permission par écrit du ContrOleur des Vivres.

5. Le porteur d’une licence ne.pourra fabriquer du pain et
loffrir en vente que des poids sulvants spécifiés et de 1a ma-
nidre suivante: savolir:

Dans la province de la Colombfe-Britannique, 18 onces, mals
ne devant pas excéder 19 onces. -

Dans la province d'Alberta, Saskatchewan, 20 onces, mals ne
devant pas excéder 21 onces. 1

Dans la provinec de Manitoba, 16 et 20 onces, mais ne de-
vant pas excéder 17 et 21 onces respectivement.

Dans la province d'Ontario, 12 onces et 24 onces, mais ne
devant pas excéder 13 onces et 25 onces respectivement.

Dans la province de .Québec, 24 onces, mais ne devant pas
excéder 26 onces, excepté la ville de Hull, le village de la Ga-
tineau et le village d'Aylmer, ol les polds sont de 12 et de.24
onces, mais ne devant pas excéder 13 onces et 25 onces res-
pectivement. R '

Dans les trois provinces connues sous le nom de ‘“Provinces
Maritimes”, 24 onces, mais ne devant pas excéder 25 onces.

Les poids spécifiés plus haut devront &tre des poids net,
de “rolls” non enveloppés, douzes heures aprés avoir été cuits,
et quand les pains sont cuits doubles, chaque pain, quand {1
sera séparé, devra avoir le polids requis par ce régle.r,nent.'

6. Le porteur d'une licence pourra fabriquer des “rolls” et
les offrir en vente dans les poids seulement de 1 once ou de 2
onces chaque, et les dits “rolls” devront &tre cuits dans des

1 non sur le bas de fourneau.

m?e:ap:ltds mentionnés plus haut devront &tre des poids net,
de “rolls” non enveloppés, douze heures aprds avoir été cu!ts,
et quand les “rolls” sont collés les uns aux autres ou qu ils
sont séparés, chaque ‘“roll” devra avoir le poids requis par ce
rég.len;:r;t.poms reconnus et ici établis, seront déterminés en
prenant une moyenne d'un lot de pas moins ‘de v'i'ngt-cinq
pains comme unité, du de cing douzaines de “rolls” comme
unité et chaque pain ou “roll” ne devra pas avoir moins que
le poids minimum ou plus que le maximum du poids prescrit
et réglements.

pa.; ]elgeré:c])::eur d'fme licence, en fabricant le pain ou les
“rolls” ne devra pas faire usage pour chaque baril de farine
de cent quatre-vingt-seize livres, des ingrédients sulvants en
polds exscst::'n:._mus de 2 livres de sucre de canne ou de bet-
terave, y compris.le suc:le contenu dans le lait concentré

re si on en fait usage.
ouE‘::;r:)?tu ge malt ou farine da malt—Plus de 2 livres, si
Yon n’emploie pas de malt I'équivalent en poids en su-
gtre utilisé.
crzx:\:.t” (soit végétales ou animales, ou leurs com-
osées). — Plus de 2 livres. S -
° Lllt.) — Pll,us de 6 livw;é de lait écrézﬁ liquide ou son
nt en lait concentré ou en poudre.

9. Ié.gu:)‘t;:::ur d'une licence en fabriquant son pain ou ses
“rolls” ne pourra pas ajouter de sucre ou de matilres grus:;
a la pAte pendant le procé&: de cuisson, ou au pain ou aux
5 P '{ls sont cuits. :

l‘(1):)1.8 I?e‘;ré;og;ngers ne fabriqueront qu'un pain simple ou
double cuits ensemble et sans étre coupés; pourvu que le p:;r)a
contenant pas moins de trente-cing pour cent (86 pour 1! e
de fleur d’orge puisse &tre cuit sur. la base du !ourneu_.\: e
deux dimensions seulement, soit: en'torm.e'ronde-on en lon-
géres,

11. Jusqu

Yentourer avec une bandelette en papler.
D&Ih;. m;,'::lquetw du pain sera permis aux fabricants de paln.

13. Le porteur d'une licence ne pourra fabriquer, distribuer,
vendre ou tenir aucuns produits des  boulangeries et_ réaliser

'a nouvel ordre, il sera défendu d'envelopper le.
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dessus une commission, un profit ou une surcharge qui serait
injustes, exorbitants, déraisonnables, discriminatoires.

14. Tout porteur d'une licence, en vendant des produits de
la boulangerie, devra fournir ces produits aux consommateurs
de la facon la plus directe possible en évitant tout retard dé-
raisonnable. La revente dans le méme commerce sans justifi-
catlon suffisante, surtout si le résultat doit étre une augmen-
tation dans les prix courants au marchand de détail ou au
consommateur sera considérée comme une pratique malhon-
néte.

15. Le porteur d'une licence ne devra pas acheter, vendre,
emmagasiner ou revendre ou manier autrement ou faire le
commerce d'aucuns produits alimentaires dans le but d'aug-
menter les prix d'une facon déraisonnable, ou d’‘imposer une
restriction sur ces produits, ou de monopoliser ou tenter de
monopoliser, soit d'une facon locale ou générale aucuns de ces
produits.

16. Le porteur d'une licence ne devra pas détruire aucuns
produits et ne devra pas commettre de gaspillage, ou permet-
tre des détériorations qui pourraient &tre évitées en rapport

avec la fabrication, la distribution ou la vente d’aucuns pro-
duits de boulangerie.

17. Le porteur d'une licence ne pourra pas. sans le consen-
tement écrit du Contrdleur des Vivres pour le Canada, ou de
son représentant autorisé, avoir en main ou aveir en posses-
rion ou sous contr8le par contrat ou autrement. en aucun
temps. de la fleur en une quantité excédant les besoins ral-
sonnables de son commerce. reanige nour i pour une périnde
de trente jours. POURVU, CEPENDANT. que cette rdgle
n'emp&che pas le porteur d’'une licence d’avolir en transit as-
sez de fleur pour maintenir le stock du porteur de la licence,
dans la proportion feci prescrite.

18. Le porteur d'une licence ne devra pas reprendre du pain
ou autres produits ,de boulangeries. ou faire tels palements,
ou accorder un crédit, A aucun détailleur pour du pain non
vendu ou autres produits de boulangeries, non vendus, non
plus que le porteur d'une licence ne nourra échanger ancun
pain ou produits de boulangeries pour d’'autre pain ou produits
de boulangeries qu'il a vendus.

19. Le porteur d'une licence ne devra émettre. ou rendre
public, ses prix du marché, ou faire aucune déclaration & aui
aue ce soit au sufet des prodnits allmentaires., lesquelles dé-
clarations ne peuvent &tre vérifiées soit par ses propres livres
ou par les rapports des autres porteurs de licences, et ne de-
vra pas faire d’autres déclarations erronées aqui peuvent avolir
pour résultat de faire augmenter les prix d’aucuns produits
allmentalires.

20. Le porteur d'une licence devra porter sur chaque con-
trat, commande. acceptation de commande, facture, liste de
prix et autres. émis ou signés par lul. les mots “Numéro de 1i-
cence du Contrdleur des Vivres du Canada”, suivi du numeéro
de la licence. Aucun porteur d'une licence ne devrva avec
connaissance de cause acheter aucuns produits alimentaires
ou acheter tels produits pour aucune personne qui devrait
avoir une licence d’apres les ordres émis plus tard, & moins
que cette personne ne se soit procurée telle licence et se soit
soumise aux exigences de la présente régle.

21. Que les impOts suivants seront attachés & une licence
pour fabriquer des produits des boulangeries:

Quand la vente ne dépasse pas $10,000 par année $ 5.00
Quand la vente ne dépasse pas $50,000 par année 1000
Quand la vente ne dépasse pas $100.000 par année 15.00
Quand la vente ne dépasse pas $200,000 par année 26.00
Quand la vente ne dépasse pas $300,000 par année 30.00
Quand la vente ne dépasse pas $400.000 par année 40.00
Quand la vente ne dépasse pas $600,000 par année  60.00

et $6 pour chaque $50,000 additionnel ou fraction de ce chiffre,
de la valeur représentée par la vente.
Daté & Ottawa, ce 9e jour de février 1918.

LE RAPPORT DE BRANDRAM-HENDERSON,
; LIMITED

L’assemblée annuelle "de Brandram-Henderson, Li-
mited a été tenue & Halifax le 20 février courant. Le
Bureau des directeurs a été réélu. Le rapport finan-
cier soumis, et que nous publions ¢n détail dans le pré-

. sent numéro, montre que la Compagnie a passé une an-

née commerciale des plus prospéres, le total des pro-
fits de manufacture et d’affaires étant de $221,429.52.
A la fin de 1’année derniére, la balance des profits

_reportés s’élevait 2 $349,464.80 qui, ajoutés aux chif-

fres donnés ei-dessus donnent un total de $570,894.02

' au erédit du compte de profits et pertes.  © =
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Le Marché de I'Alimentation

LE MARCHE LOCAL DU
GRAIN

Le ton du marché du grain a
été trés fort cette semaine et les
prix ont atteint les niveaux sui-
vants:

Avoine de 1’ouest Canadien

No.83.........114 115
Avoine d’alimentation No.

1... J12 118
Avoine d ahmenta

No. 2 . J10 111
Avoine blanche d’Ontario

No2 .. ... 1.13
Avoine blanche d’Ontario

No. 3 . - . 112
Avoine blanche ’Ontarlo

No4 . .. .11

LE MARCHE LOCAL DE LA
FARINE

De bonnes affaires se font pour
la nouvelle farine étalon faite de
blé de printemps et la demande
est excellente. Les lots de chars
complets pour envois aux diffé-
rents points de la campagne se
vendent & $11.10 le baril, en sacs,
f.0.b. Montréal ; les lots pour bou-
langers se vendent & $11.20, et les
plus petites quantités pour bou-
langers et épiciers se vendent &
— $11.30 livrées.

ISSUS DE BLE ET AVOINE
ROULEE

Le son est vendude $35 & 437 le

gru, de $40 3 $42; les middlings, -

de #48 A $50: 1a monlée pure. de
$66 & $68, et la moulée mélangée,
de $58 3 $60, 1a tonne, sacs com-
pris. L’avoine roulée est cotée
4 8550 en sacs en jute et $5.40
-en sacs en coton de 90 livres,

LE FOIN PRESSE

Bonnes affaires en foin preasé.
-avee ventes de lots de chars de No
2 4 $15.50; de No 3 & $14.00 et de
foin mélangé de trafle, de $11.00
A $12.00 la tonne. ex-voie.

LES OEUFS

Par suite des approvisionne-
ments limités le marché des oeufy
est en forte hausse.

Nous cotons:

Qenfs du jour, .., 0,68 070

Oeufs frais d’autom-

DO 4« »s oo s 058 0.60
Oeufs de ‘choix des

glacidres . . . . . 052 0.54
Oeufs No 1 des glacia-

Tes .. .. . 048 0.50
Oeufs N02 des glmb—

res .. .. .. . 045 047

LA VOLAILLE

Le ton du marché est bon pour
1a “volaille de choix, mais comme

les arrivages sont en.grande par-

tie de qualité inférieure il y a une
certaine faiblesse ‘manifestée.
Nous cotons:
La livre.
Dindes .. .. .. .. . 085 0.36
Poulets nourris au 1ait.0.85 '0.86

Poules de choix . . .027 '0.30

Canards .. .. .. ... 028 0380

Oies .. ne ee se ae . 026 028
'LES POMMES DE TERRE

De bonnes affaires continuent a
se'faire & pommes de terre dans
le commerce de gros et'le ton du

‘marché est ferme, avec des ventes

de Montagnes Vertes ‘2 $2.15, de
blanches d’Ontario 3 $2.00, et de
rouges & $1.90, le sac de 80 livres
ex-magasin.

LES FEVES

Le commerce des fives ent
meilleur. Nous cotons:
Faves trides, 8 livres

Canadiennes . . . .8.00 8.25
Faves tries. 5 livres 750 7.75
Féves Yellow Eye

oeil jaune) .. ... 7.00 7.25
Féves Japonaises . . 7.75 8.00

LE MARCHE A PROVISION

Il y a eu hausse edtte-semaine,
sur le pore et des ventes ont été
faitesen lots de chars de $19.75

3 $20.00 les 100 livres:-pesées hors

chars. 'En sympathie avee -cette
hausse, il y a eu aussi un plus fort
gentiment pour porc 'apprété et
des ventes d’animaux ‘frafehe-

ment 'tués des abattoirs se sont.

faites ‘dans le gros:de $27.50 a

‘ $28.00 les. 100 livres. .
LES 'JAM'BONSTE',I‘ BACONS

Tn sentimeént plus

.Jambons pmds lourds 030 031

caisse .. .. 4.65
Boites de 5 hvres, 1 doz b,
la caisse .. .. 5.20
Boites de 10 hvres % doz
a la caisse .. .. . 4.95
‘Boites de 20 hvres % doz
d'la caisse .. .. .. . 490
2 gals., seaux de 26 hvres,
chaque N . 215
3 gals, seaux- 38% lm-es cha-
que. . 825
5 gals, seaux 65 hvres cha-
‘que. .. .. .. el .. . 525
LES SUCRES
Les cotatmns sont comme suit:
_ Les 100 livres
Atlantic Sugar Co., extra
.granulé . .. .. 840

.St Lmence Sugar Ref.

granulé . 8.40
2 Canada’ Sngar Bef gra-,
Coomalé.. . -8.40
Dommlon Bngar Co

fort‘slest
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manifesté pour les jambons e
bacons qui ont vu leurs cotations
s’élever aux chiffres suivants:
Jambons, 8 & 10 li-

vres . 032 033
Jambonl 12 A 15 li
vres . 031 0.3

Bacon pour break-
fast .. ... 040 041
Bacon de ehonx Wmd
‘gor ‘e 042 0.43
Bacon Wmdlor dé-
sossé .. .. . .04 04
LE BEURRE

Le marché du beurre a été asse:
actif aux prix ci-dessous:
Beurre de crémerie

-supérieur de sep-

tembre et ‘octobre 0.501% 0.51
Beurre fin de cré

merie, de septem-

bre et octobre . 0.491% 0.50
Arrivages conrants 0.47% 0.481,
Beurre de ferme fin 0.411%5 0.42

LES SIROPS DE BLE-D’INDE

Les sirops de blé-d’Inde sont
cotés comme ‘suit:
Barils d’environ 700 livres, 0.07
1 :barils et 34 barils, 3¢ de plus
‘1a livre.
Boites de 2 livres, 2doz.3 la

Acadia Sngar Refmery,
~.granulé, .

“orystal,-granulé , ., . ... 840
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‘Voulez-vous doubler votre

chiffre d’affaires?

Nous vous y aiderons en vous fournissant 1’occasion exceptionnelle d’offrir &
vos clients un cadeau de grande valeur sans qu'il vous en cofite un sou.

CORONA— ~ Demandez-nous des informations et notre réponse
vous convaincra immédiatement. Notre systéme est
nouveau et unique; il n’est nullement question de lote-
rie; ce n’est ni plus ni moins qu’'un concours vous per-
mettant d’offrir & votre clientéle un magnifique phono-

- graphe, jouant tous les disques, d’une valeur de $135.00.

Marque de Quallté

Nous vous fournissons tous les accessoires nécessai-
res pour ce concours, et de plus, nous créons pour votre
magasin une demande considérable qui constitutera une
véritable innovation dans votre maniére de commercer.

Ecrivez-nous sans tarder pour plus amples détails.
Votre demande , d’information ne vous engage absolu-
ment en rien. Les plus diligents seront les premiers ser-
vis; hatez-vous, car nous n’acceptons qu’un seul mar-
chand par localité. Soyez donc le premier & nous écrire
si vous désirez augmenter votre chiffre d’affaires. No-
tre nouveau systéme ne peut manquer de vous intéresser
vivement; il est trés pratique et s’adapte 4 n’'importe
quel genre de commerce.

Corona Phonograph Co., Reg’d

80a St. Denis — ,Montr éal ’ Téléphone Est 1719.

BB B R R B B B R B B B RO B R R R B BB



22

LE PRIX COURANT, vendredi 22 février 1918

* BRANDRAM-HEN

Vol. XXXI—No 8

lll‘l'lb
ETAT GENERAL DE L'ACTIF ET DU PASSIF AU 30 COMPTE DE PROFITS ET PERTES POUR L'ANNEE
NOVEMBRE 1917. EXPIREE LE 30 NOVEMBRE 1917.
Fixe: ACTIF CREDIT
Immeubles, Batisses, Usines et Par Balance rapportée du ler décembre 1916..$349, 464 80
Matériel, Clientdle, Droits de Profits Nets, déduction faite des frais du
Brevets .. .. .. .. «v .. .. ..$1,785,920.42 Bureau Principal .. .. sisl o .. 221,429.22
PIACOIMONLE oo/ oo «is 1ais s sio 0 8,680.00 PR N
$670,894.02
v : fm——
Coum;fto'td de l'actif fixe .. $1,789,660.42 DEBIT
: A Intére
Marchandises .. . T12,766.76 :p&;:rs'ur“()t.ﬂ.ig'atl?'nll-p:yés °'.822 528.93
Comptes & recevoir .. .. .. .. 848,096.75 Dividendes sur Actions Privilégites
Billets & recevolr .. .. .. .. .. 2,121.76 payés et A payer . 35.000.00
Argent en mains et en Banque.  29,080.00 . pay & tietfie sl TSt
y Réserve pour Déprécla-
Total de Vactif courant . . « 1,092,005.44 P i 'r‘,;);""";n' e PSRt
Obligations différées .. .. .. _ . 8ae9 clales .... .. .. .. .. .. 10,000.00 17,600.00
; $2,889,972.78 g
Fixe: PASSIF e —— Fonds d'amortissement pour Ra- )
Actions ordlnalres, ’970'000'00 chat dobuntiom oo 80 o8 » . 15,‘0000
Actions privﬂéglées ‘500 000..‘1.‘70'000.00 Dividende sur actions OPd!nure! o 29.100.00
Obligations .. .. .. .. .. .. .. $82,300.00 Taxe de guerre pour deux ans, jus-
Réserve pour ra.chat d'obliga- qu'au 30 novembre 1916, moins ré-
e 117,700.00 serve pour la premijdre année .. .. 81,917.67
Compte de primes sur obllga- A Donations patriotiques .. .. .. ... z‘.uuov
UONE! oo vor 5 5ores s we. 5l lnis 3,806.35 , ‘ . 168,709.10
Réserve pour dépréciation . ..  47,500.00 Balance au Crédit du Compte de
’ Profits et Pertes au 30 novembre ;
Total d it fixe . . . . 2,021,306.85
COumt"f“ . Dess 1917 o0 ot et e e e ee e e ae | $413,184.92
Emprunts aux banques .. .. .. 267,981.74 Audité et Vérlﬂé. .
Billets & payer .. .. «. <. .. .. 1,362.09 P. S. ROSS & BONS.
" Comptes & payer .. .. .. .. .. 162,902.67 Comptables Enregistrés.
Réserve pour dividende No 25 .
sur actions privilégiées paya- . . ; ; .
ble le 2 janvier 1818 .. .. .. 8,7560.00
Réserve pour intérét sur obli-
gatlons .. .. .. .. .0 o0 3,846.80.
Réserve pour taxe de guerre .  21,648.71
Total du passif courant . . 456,481.51
Surplus. o .. cv co 0o o0 00 e o 412,184.92
$2,889,972.78
=
Audité et vértifé,
P. 8. ROSS & SONS, .
Comptables enregistrés.
Montréal, 4 janvier 1918.

Montréal, 4 janvier 1918.
RAPPORTS DES DIRECTEURS

Aux Actlonna.lres de BRANDRAM-HENDERSON, LIMITED,

Vos directeurs vous présentent ci-joint leur onzidme rapport annuel avec le compte de l'actif et du passif et un
résumé du compte de profits et pertes pour l'année explrée le 30 novembre 1917.

Les profits nets pour l'année se sont &levés & '$221,429.22, qui, avec la balance de $349, 464 80, reportée de l'an-
née précédente, forment la somme de $570,894.02 au crédit du compte de profits et pertes. ‘Sur cette somme on a payé
les intéréts sur les obligations au 30 septembre et 'on a prélevé une réserve pour les intéréts d'octobre et de no-
vembre ainsi que le/dividende des actions privilégiées payé et & payer. La somme de $7, 500.00 a &té mise en réserve
pour dépréciation ainsi qu'une autre somme de $10,000.00 comme réserve spéciale pour dépréciation de manidre & pa-
lier & tout ce qui peut arriver. La somme de $10,000.00 & été absorbée par le dividende de 3 pour cent payé sur les ac-
tions ordinaires en février dernier, et la somme de $7,082.60 pour couvrir les donatiops patriotiques pendant l'année.
Du fait de l'insuffisance d’informations de la part des autorités, une somme disproportionnée a été mise de coté il y a
un an, pour la premidre année de taxe de guerre, et en conséquence il est devenu nécessaire de donner & cette époque
la somme de $81,917.67. La somme de 315.60000 a été appllquée pour fins de fonds d'amorussement, ce. qui laisse une
balance de $412,184.92.

Le colt total de V'entretien et du renouvellement des .imeubles a, comme dans les années passées, &té porté au
compte des dépenses d’opérations. -

L'augmentation dans le passif courant est due & un plus grand volumeé d’atfaires, nécessitant des stocks plus
considérable comme montré par les inventaires, et aussi au coQt plus élevé des matidres premigres.

Messieurs P, S. Ross & Sons, comme par le passé, ont audité les livres et les comptes et leur rapport est soumls
ci-joint. .

°  Vos directeurs sont heureux de faire rapport que les ventes et les profits dans tous les départemema et divi-
sions de la Compagnie, & 'exception de la section des Munitions, ont montré des augmentations notables. Ces augmen-
tatilons ont été suffisamment importantes pour compenser le déclin matériel dans la vente des obus, occas!onné par

les nouveles méthodes du Bureau des Munitions,  expliquées dans notre dernier rapport.

~ En vue de développer d’une manidre satisfaisante nos affaires, en Colombie-Anglaise, nous avons trouvé.désira-
ble d’établir un dépot & Vancouver et du fait du fort sentiment en faveur des organisations provinciales, une charte
séparée a &té obtenue pour faire affaires sous le nom de “Brandram- Henderson of British Columbia, Limited.” Nous
Nous avons perfectionné nos méthodes de vente pour tout le ‘Dominion, avec des pomg,s de distribution A Halifax,
Saint-Jean, Montréal. Toronto, Winnipeg, Edmonton, Calgary et Vancouver. ¥ ) .
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L'établissement d'un département de spécialités navales avec une direction abpueo a été décidé et mis an vi- -
gueur en juin dernier, de fagon &.répondre d'une fagon plus efficace 2 ls demande sans cesse croissante pour polntu-
res et articles techniques pour fins-de construction navale:

.+ Une caractéristique du commerce de I'gnnéé a 6t6 la rapide uugmentn.tlon du commeroe d'exportation, justifiant
la nomination- de plusieurs représentants étrangers nouveaux, qui tous font dé bonnes affaires.

Vos directeurs ont payé les dividendes habituels sur les actions privilégiées et recommandent & présent le dé-
boursé de 4 pour cent sur les actions ordinaires, payables 1 pour cent par trimestre au ler mars, au ler juin, au 3 sep-
tembre et au 30 novembre aux actionnalires in-crlu un mois avant les dates des paiements trimestriels.

Montréal 8- Janvies. 1918

Pour les directeurs,

GEORGE H ENDERSON.
Président.

Bl B

LES LEVIERS ET RATEAUX
_DE.PELOUSE

Des hausses ont été enregistrées
pour les leviers cette semaine. Ils
sont cotés & présent & $8.50 les 100
livres. * Les prix précédents va-
riaient de $7.50 & $8.00. .

Les riteaux de pelouses dans

certains . centres sont aussi en
hausse, et les prix respectifs sont:

les rﬁteaux 20 dents, en broche se 7

vendant précédemment a $.600 la
douzaine, se vendent i présent &
$9.00 ot les 24 dents se vendant
précédemment & $6.25 1a douzaine
sont avancés & $9.75 la douzaine.
Les augmentations dans Tes man-—
ches et autres articles ont provo--
qué en partie, ces augmentations

LE CABLE DE, COTON E'l‘ TA
CORDE

Des avances de proportions
considérables ont été faites sur les
cibles de. coton et autres ligmes,
cette semaine.

Le céble de coton est coté & pré-
sent de 60c & 6lc la livre pour le
2-16 et pour le 14 de potce et ca-

libre plus grand, 59 et. 60c.

La corde d’ombre se vend & 81 -
95 la dougzaine, pour le No 3%;
$3.15 pour le No.4; $4.30 onr1e
No 414; et~ $11.75 pour le No~5.-
Les clothes-linés de coton se ven-
dent plus cher, 3 $2.16 pour les
30 pieds; $266 pour les 40 pieds; -
$3.21 pour les 48 pieds; et $3.98
pour les 60 pleds

Ira ficelle n 8- ‘pas montré de
hausse,"

La mét;,he '9, chandelle est ausgi -
en hausse et est cotée & 600 la li- |

vre,

LES scms ET LES "PINCES'

Des hansses ont ete notées sar
certaines- hgnes ‘Disston- et encore -
qu elles ne solent pas bien déﬁ-

N v ‘ﬂ - )
- Ferronnerie, Plomberie, Peinture

Marché de Montréal

nies, la hausse en général s’éva-
lue & 10 pour 100. Les lignes af-
fectées sont les scies, compas et a
bois, les scies transversales, et une
ou deux autres lignes. Les truelles
a brique et les tourne-vis No 9 et
No 82 ont subi une hausse similai-
re. Les pinces Utica ont été aug-
mentées de 20 pour 100.

S N —

LES TUYAUX DE FER

Les tuyaux de fer ont subi une
hausse de 2 pour cent. Les stocks
semblent @&tre abondants, mais
pas ‘éxcessifs.

LES CLOUS EN BAISSE

; - Lies -clous de ‘broche ont marqué
- :une baisse de 25¢ la keg, ce qui en

 porte le prix & $5.25. La broche

" Lead wood;

“

Trappea et coudes en plomb

en acier mou a aussi déclinée et
est maintenant vendue & un prix
de-base de $6.25.

Les clous eoupés sont encore &
$5 60 de base.

LES TUYAUX DE PLOMB — LE

ZINCENFEUILLES

Nya fermeté pour les tuyaux
de plomb et le zinc en feuilles,
quoique sans tendance 3 la hause.

Les cotations. sont: comme. suit :
Tuyaux de plomb,1a livre . . 0.14
Tuyaux de dégagement, la

livre ..

~lalivre .. .. .. .. net liste

1a livre .. .. ., 0.14

Plomb en feuilles, 8 & 314 li-

; vreoanpledcarré la k-
.0.1214.0.13

'APlombenfan'ﬂ.lu,dgbsh

vru aupledcmé 1s Y-

01114 01214 -
: Fenﬂlueonpées,%elahmen;
— plus.et feuilles conpées: en mesu--
fmspéemhs,hhlimenplm .
Soudugre, garantie; 1a livre. 0.42%

Somi!n'emmhhm 0&%

e

L 015

Acier, outxls. c.le mmo, la h- :

Soudure commercxale, la li-

. 0.8614
Soudure mpmg, la hvro 0.38%4
Soudure, en tige, la livre . . 0.46
Zinc en feuilles, la livre . .. 0.26

L‘HUILE DE CHARBON ET LA
GAZOLINE -

Il y a eu de bonnes affaires
faites en huile de charbon et en
gazoline, et les prix se maintien-
nent comme suit: Gasoline, 3214
cents l¢ gallon; huile de charbon,
Roaylite, 17 cents; Polarine, 20¢,
et Electroline, 20 cents. :

- LE FER ET L’ACIER -

1 y a une grande fermeté sur
les prix demandés pour -les pro-
dmts de fer et d’acier. Il n’y a
qu'un  changement signalé dans
les prix qui s’applique & l’acier
fondu Black Diamond coté & pré-

~ sent: 20 cents-21 eents contre 1’an- -

cien prix de 18-19 cents.

Nous cotons:

Montréal.
Fer en barre cOmmun, les

100 livres .. .. .. $4.56
Fer raffiné, les 100 hvres 4.80
Fer pour fers & cheval, les

100 livres. .. .. .. . - 4.80
Fer de Norvége . 11 00
Acier mou .. .. .. ... -505 .
Acier bandé .. .. .. ... 505
Acier sleigh lhoe i e e 20 B 2, 2
Acier tiré , o sl Rl
Acier Toe Calk m "100 P

livres : L

yie. o .- 01734 01
Acier ponr outils Blaok ok

. Diamond . 018 019}
_Acier 3 ressorts . W 6.50 e
Acier. de maehme ﬂn; Sk

YL, | L ‘;"5.10" ,
Acier Harrow ;ooth 520
Acier fondu - Bluk 13,3&~ g

“mond . : 020“

o‘mr*‘
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L’HUILE DE LIN EN HAUSSE
DE 2.

Le marché de 1’huile de lin a
marqué une fermeté qui s8’est tra-
duite par une hausse de 2¢, por-
tant les prix aux niveaux sui-
vants:

Huile de lin  Le gallon Impérial

Brute Bouillie
14 4 barils . . $1.541% $1.56%
5a9barils... 158 1.54%

10 & 25 barils .  1.62 1641

LA TEREBENTHINE

La térébenthine s plutdt ten-
dance & la baisse. Nous cotons:
Térébenthine Le gallon Impérial

5 liv. et plus . ... $0.69 $0.71
Lots de 1 baril. .. 070 0.72

Petites quantités .. ..... 083

LE BLANC DE PLOMB A
" L’HUILE EN HAUSSE

Le blane de plomb & 1'huile ac-
cuse une hausse de 50 cents les 100
livres, ce q nne les cotations
suivantes: lots de 5 tonnes, $15.-
00 les 100 livres; lots d’une ton-

" ne, $15.50 les 100 livres, et plus

petites quantités, $15.85 les 100
livres.

LE MASTIC

En vrac, casks, $4.10 les 100 li-
vres, en barils de 25 et 100 livres;
$4.95 les 100 livres, et mastie
bladder en barils, $5.20 les 100 li-
vres,

VERNIS ET EMAILS

Il y a eu une avance nette de 10
pour 100 sur les vernis et émails.
Les nouveaux différentiels sont
comme suit: Demi gallons, 15¢;
quarts, 30¢, 14, 60c et 1-16, $1.20

LES BROSSES A PEINTURE

Il a été annoncé une hausse
dans les brosses Boeckh. Cette
hausse affectera la ligne toute
entidre et couvrira les brosses
pour peintures et vernis, les ba-
lais d’écurie et de planchers, bros-
ses pour tapisserie et 3 kalsomi-
ne, et autres lignes régulidres et
spéeiales. L’avance sera peu con-
séquente et les escomptes seront

4 présent, de 50 pour 100 et 10 -

pour 100

Vol. XXXI—No 8

'UN E SESSION |
DE LA COUR DU BANC DU ROl

ayant juridiction criminelle dans |
et pour le district de Montréal, se
tiendra au Palais de Justice, en
la cité de Montréal,

LE VENDB.EDI, PREMIER
JOUR DE MARS prochain, & DIX
HEURES du matin.

En conséquence, je donne avis
public & tous ceux qui auront i
poursuiyre aucune persone main.
tenant détenue dans la  prison
commune de ce district et & tou-
tes les antres personnes qu’elles

"y soient présentes.

Je donne avis aussi & tous les

' Juges de palx, coroners et offi-

ciers de la paix, pour le district
susdit, qu’ils aient & s 'y trouver
avec tous les records. ‘

Le député shérif,
_ P.-M. DURAND.
Bureau du shérif, -
Montréal, 8 février 1918.

Faxt des meilleures matidres premléres qu’il soit possible d obtemr, par nos procédés spé-

ciaux de moulage.

Cela vous paiera de prendre en stock le mastic de la marque “M R.M.”

En boites en fer-blane, boites en fer, barils on caques.

'POINTES EN ZINC POUR VITRIERS
BLANC DE PLOMB

. En paquete d'une demi livre.

Le blanc de plomb pur, marque ‘"l‘iger" est un blane de lomb auquel o t se fi 4 %
1d 50 ans ‘qu’il donne satisfaction. - 4 el v peu wiaal. "°"

Prix !omis Musommt sur demande, '

THE MONTREAL ROLLING MILLS CO.

MONTREAL
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Caractéristique
En fait autant que dans le
nom.

La forme des dents des li-

mes “Famous Five” a été

détermmée apres blen des _
iences.

Dl érentes formes et pro-
fondeurs sont faites, selon
le travail auquel est destt-
né la lime, .

En conséquence, vous pou-

vez obtenir pour vos chents,

une lime “Famous Five”
 qui coupera plus rapide-
 ment etlaisserala meilleure
surface sur toute espéce de

matériel.

Enoutre, une lime “FamousFive”

restera dure ‘et coupante le plus
longter
Les qua
limes en ont -fait des étalons
de ualite. Vos clients peuvent
sy entiérement.

Spéclﬁez-les en commandant a
votre fournisseur.

Ce sont:

Keamey and Foot
~ Great Western
American

Athdé

ités de coupant de ces

406

i
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Wombrc de Bonnes

¢ 00000000000 0000000

Tout marchand peut s’attirer I'amitié $
des enfants et en tirer un f
bon profit en tenant i

le Coursier de Bébé

(KIDDIE-KAR)

CHAMPION

CHAM PION Jimysimiitaten

combine de nombreuses qua-
lités exclusives de durée, de
solidité, de facilité de propul
sion et de confort.

11 fait selon le dicton:

“La Joie des En-
fants, la Tnnqulllté
des Parents”’ -

Il n’est pas dangereux & ma-
nier, donne un exercice sain
A U'enfant et ne se brise pas
facilement.

Il y a un bon profit pour
vous M. le March%n b

Ecrivez-nous’ pour prix et
conditions. ¥

La Cie Wisintainer & Fils, lncorporée
Manufacturiers de Cadres ot Mirolr:
Bureau et Magasin: §8-60 BOULEVARD SAIN'I' LAURENT
. (prés rue Crai
M-nuhctutex 7 RUE CLARK
Tééphone Main 5082 MONTI!AL (Qué.)
L 24

- JOHN LYSAGHT, LIMITED

TOLE GALVANISEE
“QUEEN’S HEAD”’
“FLEUR DELIS”
“REDCLIFFE”

Toujours en demande

' Manufacturiers :
Bristol——Newport—Montréal

A. C.LESLIE & CO. Limited |

Gérants de la Suscursale Canadienne

Feutre et Pa

N’IMPORTE QUELLE QUANT&
Toitures Goudronnées (Roofing) préteg & poser, 3
ot 3. Paplers de Construction, Feutre & Doubler
ot & Tapisser, Produits de Goudron. Papler & Ta-
pisser et & imprimer, Papier A'Emballage Brun et
lnnlllo, Toitures -en cumtchouc “Favorite” ot

“Capitol”, :
Fabricants du Feutre Goudronné '

“BLACK .DIAMO _
ALEX. McARTHIR & co., Limited -

‘Buseanx et Entrepots: 82 Rue McGill, MONTREAL
mn de Feutre pour Toiture: Rues. Moreau
otrguytho,l(ontrul, hmmnlhphr ‘Joliet-
te, Qué.
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1. NOM Le nom du systime est: Bys-
.ttme de Pension de la Cana-
dian Consolidated Rubber Co. Limited.
2. OBJET Apris solgneuse considéra-
tion du s
systimes de pension existants, la Com-
pagnie a adopté le plan suivant, comme
étant le plus libé pour les employés,
qui, par un long et loyal service ont ga-
gné une retraite honorable. .
3. DEFINITIONS . Dans les régle-
ments, le mot
“Compagnie” devra signifier la Cana-
dian Rubber Co., Limited, ou ses succes-
seurs.

b. “Président” et “Bureau des Direc-
teurs,” devront signifiér le Président et
le lBm-eau des Directeurs de la Compa~
gnle.

6. Le mot “Comite” devra signifier
les personnes nommeées le Bureau des
Directeurs pour administrer le Plan de
Penslon, selon les riglementations ap-
prouvées.

Le mat “employés” devra signifier
les personnes qui ont recu une compen-
sation régulitre et définie de la Compa-
gnlle. autre qu'une pension ou un hono-
raire.

e. L'expression ‘‘terme d'emploi” de-
vra signifier la période d’'emplol conti-
nuel au service de la Compagnie, ou de
toute compagnie ou toutes compagnies
subsidiaires a la dite Compagnie, allites
avec elle ou prédécesseurs de cette Com-
pagnie, et devra comprendre tout le
temps d'emploi qu'il ait &té commence
avec l'adoption de ce plan ou non.

. L'expression “emploi continuel”
devra signifier au service de la Compa-
gnie d'une facon continuelle, sans inter-
ruptions de quelque espice que ce soft
excepté celles dues aux absences par
permission, A la maladie, aux blessures,
ou arrét temporairement nécessits, du
fait de la réduction de pouvoir ou pour
toute autre raison, les dits cas étant su-
Jets 2 la discrétion de la Compagnie;
mais quand une telle absence dépassera
six mois en douge mois consécutifs, elle
devra etre deduite dans le calcul de la
longueur du service. Dans tout autre
cas que ceux mentionnés, si une person-
ne est réemployée apr2s une interruption
dans la continuité de ce service, elle se-
ra considérée, pour les fins de ce plan,
comme un nouvel employé. )

4. COMITE DE a. Il y aura un comite
PRENSION de cing membres au

: moins et de sept au
plus, nommé par le Bureau des Direc-
teurs pour servir durant son plaisir, et

ul sera appelé le Comité de Pension. Ce

omité sera chargé de I'administration
de ce plan. -

.b. Le Comité aura les pouvoirs spé-
cifiques qui lul auront été accordés de
temps.en temps par le Bureau des Di-
recteurs. Les exceptions ou derogations
aux réglements ainsi posés, devront dans
tous les .cas, &tre sujets a l'approbation
du’ Comité Exécutif du Bureau des Di-
recteurs de la_Caompagnie.

o, Il devra apporter sa détermination
concluante pour toutes les parties, dans
toutes les questions s'¢levant & propos
de l'administration de ce plan

de procédure qui pourront étre trouvés
nécessaines, sujets.a Il'approbation du
Bureau des Directeurs. )

¢. Il aura le pouvoir d'employer un
secrétaire et tels autres assistants sul-
vant les Uesoins d'administration du

an. % ‘
g.l PONDS DB La Compagnie appro-
PENESION priera certaines som-
mes d'argent de temps

CANADIAN CONSOLIDATED RU

Bureaux Principaux

MANUPACTURRES A MONTREAL,

Systeme du Fonds de Pension de '

Détails du Systéme de Pension adopté par la
Canadian Consolidated Rubber Co.

ot et examen des 6.

Dominion Rubber

Limited, pour ses employés

en temps sulvant les nécessités d'admi- homme laissant une veuve, ou d'un
nistration du Fonds, et aucune contri- pensionné homme ou femme laissant des
bution ne sera demandée ni regue d'au- enfants mineurs, alors qu’'elles serpnt
cun employé de la Compagnie. continuées pendant trois mols apres la
BLIGIBILITE a. ‘Lous les employés mort, payables 4 la veuve dans.le pre-
de la Compagnie en- mier cas et au tuteur ou autre repré-
gagés dans quelque travail que ce soit, sentant légal des enfants mineurs dans
et établis n'importe oo, sont éligibles a le second cas, pour étre appliquées com-
une pension comme spécifié ci-dessous: me tout autre bien du défunt, dans Vin-
B. Tout employé male qui a atteint téret des enfants mineurs.
I'age de vingt ans ou plus, et toute em- 10. PRE Ni

VISIONS a. l'action du
ployée femme qui a atteint I'age de soix- @ Bureau des Direc-
ante ans et dont le terme d'emploi a été = teurs en établissant

de vingt ans ou plus, peuvent, avec I'ap- ce Plan de Pension, ni toute autre ae-
probation du Comité de Pension se reti- tion subséquente prise par le Bureau des
rer du service actif, s'ils le désirent et Directeurs .ou }Je Comité de Pension ne
devenir titulaires de pensions. pourra étre interprétée comme donnant

o. Tous les employés miles qui ont 2 un officier ou 2 un employé ou agent
atteint l'age de soixante ans et dont le de la Compagnie le droit de service ou
terme d'emploi a éts de vingt ou plus, quelqus drojt 2 une pension, et la Com-

_et toutes les employées femmes qui ont pagnie se réserve expressément le droit

atteint l'age de ‘cinquante-cing ans et et le privilege de déc| r de ses fonc-
dont le terme d’emploi a ¢té de vingt ans tions en tout temps, tout officier, em-
ans ou plus, peuvent, 4 la volonts du Co- ployé ou agent, lorsque les intérets de la
mité de Pension, 8tre retirés du service Compagnie l'exigent, A son jugement, et
actif et devenir éligibles pour des pen- ce sans obligation de pension ou autre
sions. allocation autre que le salaire ou les ga-
7. PENSIONS POUR A la discrétion ges dos et impayés. B
INCAPACITE du Comité et Le Bureau des Directeurs peut an-
’ avec l'approba- nuler, changer,~— ajouter a, ou amender
tion des Directeurs, tout employé qui est d’'une manidre ou d'une autre, l'une ou
devenu totalement incapable de travall- toutes les prévisions contenues dans ce
ler soit pour cause de maladie ou de plan ou Mo%subuquemmont par le
blessure, pour laquelle incapacits nulle Bureau des Di eurs en cé qui concer-
compensation n'a été prévue, et dont le ne ce systdme; et peut en aucun temps
terme d’emplol a 6té de quinse ans ou rejeter toute action prise par le Comité
plus, peut étre retiré du service actif et de Pension. )
favorisé d'une pension. Si une sembla- ¢, La Compagnie garantit que, lors-
ble pension  est accordée, elle le sera qu'une pension a été accordée a un em-
pour une période & -déterminer par le Co- ployé particulier, elle continuera a ver-
mité, et si en aucun temps durant la di- ser cette pension pendant la vie de I'em-
te période, 'employé recouvre suffisam- ployé particulier et  comme spécifié en
ment de santé pour reprendre le travail ce qul concerne la veuve et les ehfants
actif, la pengion pourra é¢tre disconti- mineurs, ces versements sujets cepen-
nuée par l'action du Comité. 8i I'em--dant, aux prévisions et conditions des re-
ployé re-entre au service de la Compa- glementations établies par le Bureau des
le au moment od la dite pension est Directeurs ou le Comits de Pension. - Il
iscontinuge, il sera éeligible a uneé pen- est entendu que le paragraphe 10b don-
sion sous les réglementations énoncées, et né ci-dessus, ne devra pas affecter cette
la période d’absence pendant le verse- garantie. S
ment de la- pension d’incapacits, sera d.

sence et non comme une interruption nus. -

dans la continuitd du service de l'em- e. Les pensions peuvent étre suspen-
ploye. . dues ou terminées, 2 la discrétion du Co-
8. LE MONTANT & Le montant an- Mité, en cas dé mauvaise conduite gros-
DES PENBIONS nucl des dites pen- Siire, ou de toute conduite préjudiciable

; R sions sera égal a un 8ux intérets de la Compagnie,

pour cent du salaire annuel moyen pen- - f- Tout employé a la retraite, peut,
dant les dix années précédant la retraite, &N Obtenant d'abord I'approbation - du
multipli¢ par le nombre d’années d’em- Comite, a'engafer dans toute occupation
ploi, mais ces pensions ne devront pas OU tout travail qui ne soit pas préjuadl-
etre de plus de $6,000.00 par an, ni de clable aux intérets de la Compagnie. Si
moins de $240.00 par an. quelque employé retraits s‘engageait

exemple, sl le salaire annuel moy- 4dans guelque chose qui, "dans le juge- .

en d'un employé pour les dix dernitres ment du Comité, porte préjudice aux in-

années de service, est de $1,000.00 et térets de -la Compagnie, le' payement -

s'il a 6té au service de la Compagnie d'une pension au dit employs pourrait
pendant trente il recevra 1 pour etre suspendu ou discontinue.
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Les transports de pension sous cé -
considérée comme une permission d'ab- systime, ne seront ni permis ni recon-

- mité peu
d. Il adoptera les lois et riglements.

ans,
cent de $1,000.00, soit $10.00 multipliés
pnu-i 30, soit $300.00 par an, ou $26.00 par
mois: -

b. En cas de diffjcultés spéciales a
déterminer avec une -exactitudepratique
le salaire annuel moyen pour les dix an-
nées qui ont précéds la retraite, le Co-
a sa discrétion, prendre un
nombre plus petit d’'années consécutives

pour fins de détermination d’un salaire P

annuel ‘'moyen équitable. 4

9 LB P Les pensions seront
- .7 —-payées au pension-
né personnellement, premier de-cha-
que mois, de la date de la retraite jus-
qu’a la mort de T'employé, 2 moins qu’el-
les ne solent suspendues pour des rai-
sons comme celles décrites dans ce
plan, ‘ou dans les.cas d'un pensionné-

Section de “La Choussure”’ :

BBER COMPAN
oK MONTREAL ;.-

g€ L’emplal régulier au seryice de la.
-Compagnie suspendra le droit au paye--

ment-de-1a -pension d'un employé retrai-
té¢ pendant la période ot {1 continue 1le
dit service.

Au cas ol une pension serait pay-

-able sous les lois en force A présent ou

établies subséquemment, du Dominion du
Canada, ou de toute Province, Etat ou

ays, & un employé de la- Compagnie
sous de telles lois, T'excédent, &1’y en
avait, du -montant prescrit dans ce plan
au-dessus du mentant de la dite pension
prescrite par la loi, devra étre-la pen-
sion’ payable d’aprés ce plan, . »
11 EFOQUE DE LA MISE
EN VIGUEUR

janvier 1918."-

BA

EDMONTON, CALGARY, LETEBRIDGE, . .

Ce plan en-
"LIMITED

R 0 , .
o, Sresd St GRm ook, v Eeceim, ony, s, o,
PT. D ONT. 8U : SERVIOE A [ . QUEERO, OTFAWA, BELLE. -
- pIAM, WINNIPEG, BEGINA, W. 26 !ohgmtm!wm-
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No 2

Les COndiiions du Marché de la Chaussure

Si 'on considére toutes les conditions du marché, il
0’y a pas de raison de croire que les prix des chaussu-
res seront sujets a quelques changements matérlels
pendant les prochains mois,

Les caractéristiques importantes du marché actuel
sur lesquelles nous basons I’affirmation ci-dessus sont
les suivantes: =

Le marché des: peaux est faible & présent, et inactif,
mais c¢’est une condition trés normale & cette épaque de
’année, alors que des articles inférieurs sont offerts a
des prix.réduits.

11 est un fait reconnu aussi, c¢’est que les tanneurs of-
frent actuellement une certaine sorte de cuir & de lége-
res réductions de prix. Cependant ils ont suivi cette
pratique depuis six mois passés, non pas parce qu’ils
pouvaient se permettre de le faire, mais parce qu’ils
n’obtenaient pas un volume normal d’affaires et désl--
raient prendre des profits plus petits, ou méme n’en
point prendre du tout, dans le but d’obtenir assez de
commandes pour garder leurs usines occupées.

La raison de ces conditions est done simple, et claire
lorsqu’on en connait les faits.

Pendant 1’année. 1916, tout le monde, y compris les
manufacturiers, les marchands de gros et les détail-

lants, ‘s’est surchargé de stock, le marché étant en

hausse.

Ce mouvement d’achats effrénés a été en lui-roéme
un facteur de 1’augmentation des prix de la matiére
premiére & un niveau plus élevé que les conditions le
Justxflalent réellement, mais_lés niveaux les plus éle—

vés n’ont été atteints qu a.prés que la frénésie d "achats’

se fit arrétée; et il ne fut fait que trés peu d’acquisi-
tions & ces prix maximum.

Depuis mars. 1917, la- réaction s’est produite. = Les’

—manufacturiers, - les ‘marchands de gros et les détail-
lants ont travaillé & écouler leur gros stock et ont fait
comparativement peu d’achats.

Les détaillants ont acheté des marchandlses en quan-
tité raisonpable pour livraison au printemps, maijs ces
marchandises ne sont livrées largement sur les surplus
de stocks considérables que les manufacturiers et -les
marchands de gros avaient en mains et qu’ils ont ven-
dus aux détaillants & des prix basés sur le coiit de la

} matidre premi¢re avant que les prix excessifs aient
| 6t6 atteints,

11 était inévitable dans de telles conditions que la loi
de l'offre et de la demande raméne tdt ou tard les prix
de la matidre premiére & leur niveau ramonnable, et
c¢’est exactement ce qui est arrivé.

Ainsi done, tandis que les prix de la peau et du cuil:
sont & présent légérement réduits de leur plus haut ni-
veau atteint au cours de la hausse dernidre, ils sont en
réalité au-dessus des prix proportionnés auxquels les
chaussures se vendent aujourd’hui.

Une soigneuse analyse des conditions qui prévalent
actuellement indique que pendant les prochains mois
les prix de la matiére premiére ne descendront pas
plus qu’ils ne le sont aujourd’hui, le seul présent é1é-
ment d’incertitude étant la poursuite de la guerre.

La demande considérable et toujours croissante de
cuir pour fins de guerre occasionnera probablement
une rareté de cuir pour semelles épaisses avec une in-
fluence correspondante sur les prix de ces articles pour
usage domestique.

Dans les cuirs plus légers, la situation est plus ras-
surante. Il est reconnu d’une fagon certaine qu’il y a
a présent un bon approwsxonnement de peaux, et bien
qu’il ne semble y avoir aucun danger de disette pour
quelque temps & venir, il n’y a pas de bonne raison
pour introduire des pnx plus bas. '

Les manufacturiers doivent & présent acheter leurs
matidres premiéres pour les commandes d’automne.

Les commandes pour peaux et cuir reviendront done .
bientdt & une base normale et, lorsque cela sera, la sta-
bilité du marché se rétablira trés rapldement

Tels sont les faits qu’il nous a été Y méme de voir de
nos propres yeux, il n’est pas prudent, cependant de -
trop s’y fier & 1’avenir, les conditions futures dépen—
dant en grande partie de la durée de la guerre.”

La politique des manufacturiers. de chaussures de-
vrait done étre de marcher sur une base conservatlve
et économique pour garder les stocks aussi bas que

_ possible et les renouveler souvent.

Cette méme politique peut étre recommandée égale-
ment aux marchands-détaillants qui trouveront chez
les manufacturiers 1’aide nécessaire pou{fflre face 3
1a situation actuelle,

Section de ““La Chquééurc’l
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Chaque fois qu'un vendeur vend une paire de chaus-
sures qui ne s’harmonise pas avec les vétements pour
lesquels elles sont destinées, il porte un mauvais coup
au succés de son département. Peu importe que la
chaussure paraisse bien ou soit de style, elle perd beau-
coup de valeur, si elle ne s’harmonise pas avee le reste
du costume.

Par contre, quand une cliente quitte un magasin
avec des chaussures choisies pour s’harmoniser avec
sa robe, le commis peut se dire qu'il a mis en circula-
tion une nouvelle annonce pour son département

Ce n’est pas parce qu’une femme peut dire ‘‘j’ai le
dernier style de chaussures,”’ qu’elle devra les porter
avec des vétements de sport, si les dites chaussures
sont uniquement pour la toilette.

Beaucoup de commis considérent la cliente comme
une personne qui doit étre chaussée avec la chaussure
la plus cofiteuse du magasin et la plus & la mode. 1
n’est pas du tout porté attention au genre de la fem-
me, & sa personnalité, ou aux vétements qu’elle porte.

La femme, en général, n’a pas encore appris que les
chaussures sont une partie essentielle du costume bien
choisi. Le temps idéal du marchand de chaussures
gera arrivé lorsque les clientes seront éduquées de tel-
le sorte qu’elles expliqueront quel style de costume el-
les porteront avec les chaussures qu’elles désirent ache-
ter.

Et comme le marchand est appelé & profiter de cette
attitude de la part du publie, il est tout naturel qu’il
lui enseigne & reconnaitre ce qui constitue la bonne
chaussure, pour telle époque. pour telle robe, pour tel
usage, pour tel endroit. On rencontre quantité de
manifestations des erreurs commises par les vendeurs
de chaussures. Il suffit pour cela d‘aller dans un en-
droit élégant; nous y trouverons, sans doute des exem-
ples de dames bien habillées qui portent des chaussures
qui vont bien avee leur costume; mais, & co6té de cela,
nous serons surpris du nombre d’exemples de mauvais
gofit. On peut dire que dans 1’ensemble des femmes
bien habillées il y a un gros pourcentage qui n’est pas
bien chaussé.

Et de suite, la question se pose de savoir: ‘“A qui en
est la faute?’’ ‘‘Les femmes insistent-elles pour ache-
‘ter ces chaussures, en dépit de 1’avis du vendeur, ou
bien est-ce le commis qui vend les chaussures sans s’en-
qélérir de la robe avec laquelle elles doivent &tre por-
tées.

Sans jeter le blime sur quiconque pour ces erreurs,
on peut les diviser en trois classes. La premidre des

erreurs est la mauvaise combinaison de couleur. La.

_ seconde catégorie d’erreur consiste & porter des chaus-
sures de sport avec des vétements habillés on vice ver-
sa, de porter des chaussures appropriées aux occasions,

_de-toilette avec des vétements strictement de sport.
Des combinaisons peu heureuses de matériel dans les
chaussures et dans le costume constituent la troisidéme
sorte -d’erreurs. Nous ne considdrerons pas une qua-
tridme catégorie d’erreurs, quoiqu‘elle soit trés fré-
quente — celles des femmes qui portent des chaussurées
avec des talons usés. Rien ne cause autant de domma-
ges & un costume aussi exquis qu’il puisse étre comme
des chaussures négligées. Mais le département de
chaussures ne saurait eh étre tenu responsable Quel-
ques exemples :—

Une femme porte un magnifique manteau de castor,
un chapean de velours créme brodé de laine, et une ro-
be de crépe de soie fine. Ses chaussures son en veau
noir avec tiges en sudde gris et talons cubains. Sans
doute ces chaussures sont & la mode, mais combien il
serait préférable en la circonstance qu’on leur substi-
tue du tan au gris, ou bien que la chaussure portée
soit toute noire. D’élégantes chaussures avec talons
francais conviendraient mieux & une robe en crépe de
soie légére que les talons cubaing plus sévéres.

Une autre personne remarquée dans un groupe offre
un exemple encore plus frappant de mauvaise combi-
naison de couleurs. Son manteau de velours maron
avec col et poignets en kolinsky et son chapeau en cré
pe de soie 1égére avec un peu de ruban bleu pékiné et
des fleurs artificielles étaient d’un gofit parfait, mais
P’effet en était complétement gaté par les ¢haussures
tan jaundtre qu’elle portait. Ce n’était pas une tein-
te de tan neutre qui aurait pu s’accommoder parfaite-
ment avec les couleurs de son costume, mais une teinte
criarde versant sur 1’orange et pour accentuer encore
ee contraste, les gants étaient de teinte semblable!

" Une troisidéme personne portait un mantean de sport
court en écureunil, sur une robe de velours vert foncé,
avec un chapeau trds chic de ruban gros grain, mais
tout était déprécié par des guétres tan sur des escar-
pins en cuir vernis. Si elle avait choisi les chaussures
en veau noir et suéde gris dont il a été question plus
haut, elle aurait amélioré de cent pour cent son habil-
lement, parce que le sudde gris se serait harmonisé
avec 1’écureunil gris de son manteau. Son aspect of-
frait un effet distinct de sportwomen, et des chaus.
sures de sport auraient mieux convenu.

Une jeune fille de dix-huit ans portait un manteau
de sport nutria sur une jupe de velours carreauté. Son
chapeau était un tam de velours; mais les chaussures
n’étaient pas du tout en rapport. Elles étaient en cuir
verni et en chevreau brun. En pareil cas, la combi-
naison de couleur est trés bonne, mais des semelles
plus pesantes et des talons cubains auraient mieux con-
venu non seulement & 1’allure du costume, mais aussi A
I’dge de 1a jeune fille.

On pourrait citer bien d’autres exemples, ceux ci-
dessus suffisent & démontrer 1’importance du choix
des chaussures, et les marchands ne devraient pas ou-
blier qu’un bon conseil donné dans ce sens, & une ehen
te lui vaudra des ventes futures pour son magasin.

NOUVELLES DIVERSES

Les fixtures de magasin et les stocks de ehaussures
de Napoléon Bériault, 2607 Notre-Dame, ont été ré-
cemment vendus & 1’encan.

—Monsieur Percy J. Milburn, Montreal a vedeu ses
intéréts dans la Lilian Shoe Co., Ltd, Malsonneuve

 —Monsieur F. H. Meinzar, agent. des ventes de la

‘Miner Rubber Co., Montréal, est en voyage d’affaires
" dans les Provinces de 1'Ouest.

—Parmi les personnes présentes & la derniére exhi-
bition de style de chaussures au Copley Plaza Hotel, #
Boston, on remarquait Messieurs W. F. Martin, Mont-
réal, Messieurs A, Levy, Geo. A, Boulter Toronto.

Section de ‘‘La Chaussure’’
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La méthode la plus moderne pour la distribution est
d’'un grand intérét pour tout marchand de chaussures
au Canada. Vous pouvez le constater par 1 histmro de
cette carte.

Elle représente en plus 1'intérét que unous prenons pour
le bénéfice de tout marchand-détailleur

La compagnie Ames Holden McCready posséde le sys-
téme de distribution le plus efficace et le plus complet
basé sur 1'idée du SERVICE AU DETAILLEUR.

Considérez seulement ce que cela veut dire pour vous.
Qui que vous soyiez et ol vous soyiez situé, il vous est
trés facile d’acheter des plus grands manufacturiers
de chaussures au Canada, une manufacture qui pos-

séde non seulement des grandes ressources et 1'instal-

lation pour produire les meilleures valeiirs, mais la seu-
le qui manufacture les lignes complétes des différentes
qualités pour hommes, femmes et enfants.

Une organisation de 50 commis-voyageurs vous porte
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} Manufactures 6, Succursales

cette marchandise dans tous les coins du Oa.n;da.; mais
ce n’est pas tout.

8ix grands entrepits sont localisés dans six régions
centrales du pays. Parmi ces emntrépéts, IL ¥ EN A

—~UN PRES DE VOUS qui a la marchandise préte pour

1a livraison immédiate.

8i vous avez besoin de marchandise immédiatement,
nous pouvons vous la faire parvenir en moins de 24
heures, par malle ou express et vous pouvez avoir aussi
un service de quelques jours par fret.

Il n’y & aucun point plus important qu'un service aus-
si rapide pour le détailleur, parceque son profit net. dé-
pend de son habileté & garder en magasin les pointures
les” plus demandés afin de répondre aux demandes
qui lui sont faites.

Le marchand qui vend les chaussures Ames Holden Mec-
Cready peut faire cela.

Ames Holden McCready,

LIMITED

122 Rue St. Antoine,
MONTREAL

Section de ‘‘La Chaussure’’ ' .
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ARG
METROPOLITAN

Pouvons-
nous

le stylesont demandés, vous trouve-
vous  reznosmodeles “Paris” “Patricia” et
: L “Metropolitan”. Cuir de qualité

montrer 1etrop qualité.

Fl’g?g La commodite, l’élégance et la soli-
dité de ces chaussures sont les quali- -

tés qui plaident en leur faveur.

?

, Paris o Patricia
' Welts pour Hommes—McKays \ . Welts Turns pour Dames
pour Dames ) S S

-

Metropohtan 2

McKays pour Dames—-—Welts pour Hommes

Daoust Lalonde & Cie, leltee

45 a 49 Carré Victoria, Montréal

l\ X ‘ Succur ale: The Metropollnu Shoe Co 91 Rue St P.ul Montrul

is m———

Scctum de “La C’hamsura"

- Partout ol la SOIidité aussi bien que lL
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Importante Asssmblée des Marchands de Chaussures

Conférence sur les conditions anormales du commerce de la chaussure
\ Par M. R. E. DILDINE °

L’Association des Marchands de Chaussures, sec-
tion de 1°Association des Marchands-Détaillants du
Canada, Incorporée, a tenu son assemblée régulidre, le
13 février courant, sous la présidence de M. Georges
G. Gales, au milien d’une assistance nombreuse. Parmi
les personnes présentes, nous avons remarqué MM.
George (Feo. Gales, M. Wygant, L. Adelstein, C. R. La--
Salle, J. G. Watson, A. DeMontigny, S. Bazsr Gua-

rantee Shoe, 8. Corbin,—Broadway Shoe, M. Stein, M. '

Davis, Strand Shoe, M. Silien, M. Y. Yaphe, M. Fea-
therston, J. P. Vinet, J. F. A. Alain, M. J. O. Bouleri-
ce, J. T. Lemire, M. Labelle, M. J. O. Gareau, S. Beau-
din, Alb. Lasalle, F. W, Stewart, président de la Mn-
tual Publicity Association, C. R. Lasalle, McBride, Na-
deau, Giroux, E. Labelle, Pinet, Bérubé, Grenier, Ther-
rien-Gareau, Henri Viau, C. Holmes, Canadian Adver-

tising, Mottos, Montreal Nygant, McGaughan, Birman, .

Martinean, Stein, Davis (Montreal Wexler), J. H. Ga-
rean, J. Howat, avec M. McBride, Gagnon, Rouleau,
Monpelier, Pepin, Gallagher, Hannan, Mlle Delange,
ete. ‘

Le principal discours de la réunion fut prononcé par
M. R. E. Dildine, le gérant-général des ventes de la
Maison Ames, Holden, McCready. . Nous en donnons
ci-dessous un résumé qui ne pourra manquer d’intéres-
ser nos lecteurs, car le sujet qui y est traité concerne
directement ceux qui.sont engagés dans le commerce
de la chaussure. ’ '

M. J. G. Watson proposa, secondé d’enthousiaste
pour tous les assistants, un vote de remerciements pour
le brillant conférencier. '

M. J. O. Gareau prit ensuite la parole, et avee 1‘ex-
périence et la préeision qu’on lui connait, parla de
I’homme .compétent, de sa nécessité, des systdmes
qu’il emploie-pour atteindre au succds. L’orateur fut
écouté religieusement, et sa causerie fut fort appré-
ciée, L ,

11 fut proposé en dernier lieu, par M. J. T. Lemire,
secondé par M. C. R. LaSalle, que la prochaine assem-
blée régulidre soit tenue le 27 février prochain, ce qui
fut adopté sans discussion. A cette prochaine réunion,
M. Henri Viau prendra la parole.

Ci-dessous le rédumé de 'intéressante conférence de
M. R. E. Dildine. g '

Tant de choses sont survenues qui ont changé et
bouleversé les méthodes commerciales ordinaires, de-
puis que la guerre s‘est abattue sur 1’Europe, quenous
sommes tous imbus de 1’idée que les conditions sont

les seuls & en avoir & résoudre, car presque-toutes les
mémes difficultés se rencontrent dans toutes les lignes
de commerce, non seulement parmi Jes détaillants, mais
aussi parmi les manufacturiers et les marchands de
gros. S '

Ce sujet est trop vaste et la sitnation -trop. compli-
quée pour qu’on essaye de l’englober en quelques
mots, mais il est permis de croire qu’une pensée ou une
idée bien appropriée peut aider ' les marchands dans
leur commerce et leur étre plus profitable.qu’un expo-
s¢ confus d’une situation compliquée.

La plupart des problémes que les hommes d’affaires
essayent de résoudre aujourd’hui sont diis directe-
ment ou indirectement & la grande avance des prix
pour la marchandise. Par exemple, prenons la ques-

" tion du capital investi, S8i avant la gueérre, vous te-
niez un stock d’une valeur de $20,000.00, vous devez en
porter un maintenant de $30,000.00, soit une augmen-
tation de 50 pour cent si'l’on considére que vous de-.
viez maintenir le méme volume de ventes, en paires de
chaussures et si 1’on trouve nécessaire de tenir la mé-
me quantité de stocks en proportion de vos ventes.

Trés peu de marchands se sont trouvés en position
de financer une semblable augmentation dans leur ca-
pital investi en stock. Les manufacturiers et les mar-
chands de gros sont dans la méme position et ils ne
peuvent se permettre d’aider les détaillants & suppor-
_ter cette augmentation de capitalisation en stock, par
des crédits ou termes. De fait, les manufacturiers ont

trouvé nécessaire de réduire les crédits et de raccour- -

cir les termes. .

Il n’y a qu’une seule réponse & ce probldme, et c’est
de réduire les stocks. Il est étrange et heureux a la
fois, qu’en des temps de nécessité, nous trouvions pos-

- gibilité de faire des choses que nous pensions &tre im- -
possibles auparavant. ‘

Il n’est pas douteux que les marchands aient cru
que leurs stocks n’étaient pas plus importants que les
exigences de leurs commerces, mais il est un fait cer-
tain cependant, c’est que 90 pour cent des stocks de
chaussures de ce pays ont toujours été de 25 pour cent
3 50 pour cent plus importants qu’il était nécessaire,
et il est absolument vrai qu’il y 8 nombre de marchands
qui ont tenu et tiennent encore aujourd’hui deux ou
troig fois 1a quantité de stock dont ils ont besoin,

Presque, tous les marchands peuvent réduire leur
stock; sans affecter leurs ventes, s8’ils font un effort
intelligent dans ce senms.. —— v ' ;

Un grand nombre de marchands ont atteint et attei-

anormales. Pour cette raison, il y a danger grave pour—gyqnt encore au suceds en dépit du fait qu’ils portent

tous commercants qui ne se rendent pas compte de -
I'importance qu’il y a pour eux de connaitre les con-
ditions actuelles & fond et de rectifier leurs politiques
d’affaires en conséquence, pour leur propre séeurité.
Ce n’est pas-seulement aux changements qui ont en
lien que nous devons nous attacher, mais aux proble--
mes nouveaux qui se dressent presque-tous les jours
devant nous. s

Ce qui peut nous consoler peut-dtre c’est de savoir
que ‘si- 7108 probldmes sont ardus, nous ne

-
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de trop gros stocks, mais ces marchands poul’raient _
obtenir de bien meilleurs résultats s’ils apportaient
plus d’attention & cette question. D’autre part, les-
stocks trop considérables sont la cause fondamentale
d’une grande proportion des faillites commerciales.

Lorsqu’un marchand débute en affaires ,il investit
un certain montant d’argent dans son commerce, par-
ce qu’il sait que cet argent ainsi placé peut le payer
plus que 8’il était engagé de toute autre maniére.

Tout le monde sait que #i ’on a quelque argent dont

-




. de la moyenne.
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M. O. H. Hymmen, le nouveau

caoutchouc ‘‘Life Buoy’’ de qua-

lité supérieure.

Nots entrepsts de Montréal et de Québec seront & 1'avenir sous la di-
rection de M. Hymmen, qui est des plus favorablement connu dans le
commerce de la Chaussure en Caoutchouc, ayant quinze ans d’expérience
dans cette ligne, dans la cité de Montréal, et autres parties de la Province.

NE DONNEZ PAS VOS COMMANDES D'ARTICLES DE
CAOUTCHOUC POUR L’AUTOMNE, AVANT D’AVOIR VU NOS
ECHANTILLONS. L'un ou l'autre de nos représentants vous rendra
visite et vous dira pourquoi les ‘‘Life-Buoys’ sont votre meilleur achat

pour la saison prochaine. Attendez-le.

7~

The Kaufman Rubber Co., Limited
MONTREAL—310 rue Craig Ouest |
QUEBEC—615 rue St-Valier

‘“ LIFE-BUOY " _

une Marque de Chaussure"
en Caoutchouc, avec une
Qualité un peu au-dessus

Section de “La Chaussure’’
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représentant de la Province du
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on ne ge serve pas, on peut le placer d’une fagon abso-
lument stire en Obligations du Gouvernement,¢e qui
rapportera un intérét de 5% pour cent par an. Si vous
ne pouvez obtenir plus que cela dans votre commerce,
il sera bien préférable pour vous d’avoir votre argent
placé en Obligations du Gouvernement, car vous n'y
trouverez aucun risque et n’aurez pas besoin de tra-
vailler pour obtenir ce revenu.

Lorsqu’un homme place son argent dans un commer-
~ ce ol il y a un risque considérable et qui exige de 1’in-
~ telligence et du travail pour le faire fructifier, il est
bien naturel qu’il veuille obtenir de ce placement, un
taux d’intérét plus élevé, 8 & 10 pour cent au moins.

Ainsi done, si vous avez $10,000.00 investis dans vos
affaires et 'si votre profit net n’est pas d’au moins
$1,000 ou 10 pour cent, votre commerce ne prouve pas
étre réellement un succés. Vous pouvez vous mainte-
nir d année en année et gagner un peu d’ argent, mais
vous n’en faites pas assez en proportion du risque en-
couru et du travail exécuté.

Tout marchand détaillant de chaussures devrait
écouler son stock au moins deux fois par an — c’est-a-
dire que si vous avez un stock de $10,000.00 aux prix
coiitants, vos ventes devront étre d’environ $30,000.00
par an, mais cela n’est vraiment pas assez.

Les marchands de chaussures qui peuvent se targuer
de succds écoulent leurs stocks trois ou quatre fois
dans I’année, et il est des marchands qui écoulent leurs
stocks jusqu’a six fois par an.

La chose peut sembler impossible pour un marchand
qui-a eu pour habitude d’écouler son stock de une a
deux fois par an, mais on peut cependant assurer que
pareille chose se réalise et qu’elle est & la portée de
tout marchand qui donne a ce sujet assez de temps et
d’attention.

Les trois principales causes des stocks excessifs sont :
’achat trop en avance; 1’achat de trop de lignes simi-
laires, et 1’achat par trop grosses quantités d¢ lignes
qui se vendent trés lentement.

Un des marchands les plus prospéres que j’aie ja-
mais connus me disait quelques-unes des méthodes d’a-
chat sur lesquelles il gardalt son stock léger. Il di-
sait: ‘‘Chaque fois que je donne une commande, j’ai
dans 1’esprit la pensee que je n achéte pas p]us que
pour quatre mois, dans chaque ligne.”’

Ce marchand confine ses achats autant que possible
4 quelques maisons seulement, parce qu’alors, il n’est
pas obligé d’acheter trop de lignes similaires.

11 trouve avantageux d’acheter des maisons qui tien-
nent du stock, parce que cela Tui permet de placer fré-
quemment des commandes de réassortiments et d’ob-
tenir des livraisons rapides.

Au lieu de tenir un stock de réserve, il laisse ce soin
risqué au manufacturier ou au marchand de gros.

Chaque marchand est obligé de tenir certaines lignes
réguliéres, qui ne se vendent pas en grandes quantités.
De telles lignes ne rapportent pas d’argent si elles sont
achetées par lots de caisses. Le marechand dont nous
parlions plus haut, ne les achéte pas de cette maniére.
Il tient tout juste 12 ou 15 paires de ces lignes, en
pointures assorties, et se réapprovisionne des pointures
au fur et &-mesure des ventes.

LE CUIR VERNI BLANC

Le tuir-verni blanc est une des récentes créations
dans 1’art du tannage. Il est employé par les confec-
tionneurs de chaussures de style pour dames, en botti-
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nes, en escarpins et en oxford, pour 8étre porté par les
femmes & la mode qui fréquentent Palm Beach et au-
tres stations d’hiver et aussi pour le commerce populai-
re lorsque le bon soleil d’or de 1’é6té nous revient.

Les chaussures blanches sont faites avec empeignes
en vernis, et tiges en daim blanc on en chevreau blanc.
Les oxfords ont les deux, I’empeigne et 1’arridre en
cuir verni blanc. La trépointe blanche est employée
sur toutes les chaussures en cuir verni blane. Les ta-
lons sont de cuir blane, style militaire, ou si en style
Louis XV, sont recouverts de celluloide blanc luisant.
Le rebord du talonetle bord de la semelle sont tous
deux d’un fini naturel. Le cuir est blanc partout -et
son fini verni est fin et clair, et le grain du cuir peut
étre observé au travers.

L’'EXAGERATION

A la récente convention de Chicago de la National
Shoe Retailer Association, le président, M. A. C. Me-
Gowin, dénoncgait en termse vxgoureux les rapports ex-
trémement exagérés de certains journaux concernant
le prix des chaussures. Une femme-reporter de Chica-

go écrivait dans un journal qu’elle avait payé récem- -

ment $15.00 pour une paire de chaussures, qui, avant
la guerre, se vendait pour $5.00 ‘‘Cette assertion
était un pur mensonge et nous le savons tous,’’ disait
M. McGowin. ‘“La méme paire de chaussures qui cofi-
tait $5.00 avant la guerre peut s’acheter & présent,
pour $8.00 et nous savons tous cela anssi.’’

Le commerce de chaussures a été — dirait-on — spé-

cialement visé par les critiques des rédacteurs des jour- .

naux. Tous les autres articles d’habillement ont haus-
s¢ dans des proportions aussi considérables et méme
davantage. On n’a rien dit, dans la presse, quand le
faux-col & 15 cents est monté & 20 cents; lorsque la
cravate & cinquante sous a été cotée soixante:-quinze
sous, ou que le pardessus & $25.00 s’est vu passer a
$35. 00. Si les journaux veulent parler de la chaussu-
re, il y a nombre de marchands de chaussures fiables
et expérimentés dans chaque ville, qui peuvent leur
fournir des renseignements exacts qui vaudront bien
plus que des avancés plus ou moins imaginaires.

Les chaussures ne sont pas & des prix prohibitifs
comme on a tenté de le faire croire. Si des femmes
veulent de la création trés cofiteuse, c’est leur affaire,

mais ce n’est pas une raison pour condamner toute une .

industrie. Il y a_des automobiles qui cofitent $5,000.00
et d’autres qu’on peut se procurer pour $590 et qui
donnent un aussi bon service. Les premidres sont un
peu plus puissantes, ont un fini un peu meilleur et une

coupe plus sélect. Elles sont constrnites pour ceux qui

peuvent et veulent payer le prix. A coté de cela, il y a
des autos & des prix plus raisonnables pour les bourses
plus modestes.

1l en est de méme- pour le commerce de chaussures.
Ce n’est pas parce qu’on voit une femme acheter une
paire de chaussures & $15 on $18 pour crier immé-
diatement: ‘‘Ou allons-nous avec ces prix?”’

DES PRIX PLUS BAS NE SONT PAS A PREVOIR

Dans une interview doonée & un de nos représen-

tants, M. Joseph Daoust, de Lalonde & Co., Ltée, tan-.

neurs et manufactuners de chaussures, de Montréai,
disait: ‘“Les cotations des peaux légeres sont en bais-
se, tandis que les peaux pesantes se maintiennent &
leurs prix précédents, A mon avis, cette baisse dans

Section de ‘‘La Chaussure’’
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Nous Pouvons

Tout Four'njr |
Depuis une Broquette'
' Jusqu’a un
Outlllage Complet de

Manufacture '

i vous avez besoin de Qﬁel-- |

que chose, écrivez - nous.

e Umted Shoe Machlnery Companyi:
| of Canada, Limited

‘ : - MONTREAL' P.Q.).
122 rue Adélalde Ouest, 28 e Demers, Qu Gboo (P.Q.).
: Avenue Bennett et rue Boyceo,
- TORONTO Kitchen (° t), 179 rus King Ouest MAISONNEUVE

B

Section de ‘‘La Chaussure’’
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les prix des peaux légéres n’est que temporaire, et est
due au calme habituel qui régne parmi les tanneries a
‘cette époque de 1’année, qui est comme le point mort
entre deux saisons. Dans peu de temps, le commerce
de la chaussure reprendra son élan coutumier pour les
livraisons de Péques et sera sur le marché pour les en-
vois de toutes espéces. Cet élan forcera les tanneurs a
acheter des peaux, et je crois que l’on verra les peaux
légéres & des taux aussi hauts que jamais. Il ne faut
pas oublier que cela prend environ six mois du mo-
ment ou les peaux sont achetées, au moment ou le cuir
est converti en chaussures.

11 s’ensuit donc que bien que les peaux soient moins
chéres aujourd’hui, il se passera plusieurs mois, avant
que les manufacturiers de chaussures obtiennent du
cuir & meilleur marché (méme si les peaux restaient
aux prix actuels, et avant qu’ils soient en mesure d’a-
baisser les prix de leurs productions. Je ne prévois
anenne réduction importante dans le prix des chaussu-
res, et les détaillants qui s’attendent & des prix infé-
rieurs seront désappointés.

IV =

—Le froid intense qui a prévalu & Québec récem-
ment, a causé de nombrenx et sérieux méfaits. La
conduite d’eau principale s’est brisée & un des étages
supérieurs de la Quency Shoe Store Reg’d, Saint-Roch,

et avant que le flot de ’eau ait pu étre arrété, des-

centaines de paires de chaussures avaient été endom
magées.

—La nouvelle usine de J. F'. Clarke, le.lted qui est
située & 51 rue DuBay, Montréal Est, sera en operatlon
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_vers le milieu de février et sa capacité sera de 1,600 pai-

res par jour de toutes sortes de chaussures pour hom-
mes, femmes et enfants.

II est probable que la production initiale de cette
saison sera d’environ 800 paires par jour. Monsieur
James M. Clarke entreprendra un voyage dans les Pro-
vinces de 1’0uest ce printemps avec les échantillons
d’automne et il se pourrait qu’il reste dans ces régions
pendant quelque temps.

—Une charte fédérale a été accordée a Thormton
Rubber Co., Ltd, avec un capital-actions de $50,000.00
et bureaux principaux & Oshawa. La Compagnie a le
droit de manufacturer et de vendre toutes marchandi--
ses et produits en caoutchouc et de faire affaires en
tissus caoutchoutés de toutes sortes.

—Bennett -Limited, de Chambly, s’est assuré les ser-
vices du professeur O. F. Bryan et qui prendra charge
d’une usine expérimentale installée pour expérimen--
ter les matiéres. brutes qui entreront dans la manufac-
ture et contreforts en fibres. Le professeur Bryan

- posséde une longue expérience dans des travaux de

méme nature, étant une autorité en fait de pulpe et de
papier. Il fut pendant longtemps au service d’im-
portantes compagnies des Etats-Unis comme ingénieur-
chimiste. Il était récemment au service de Forest

-‘Products Laboratory de Montréal.

—TUne compagnie vient de se former sous le nom de
Edgar Clément, Limited, Ville de Québec, avec un ca-
pital de $200,000.00. Cette compagnie fera affaires
comme tanneurs et manufacturiers-de cuir de toutes
espéces: Gun Metal, velours et coloré aussi bien que cuir
de semelles chromé, etc. Edgar Clément et E. E. L.
('antin en sont les principaux intéressés.

v

suuinmspéoalltédeoh&nsmmsnrmemm

Chic et Solidité

CHAUSSURES POUR DAMES

“ s & )
“La Parisienne
Nousavonsnnstookdeohauunmquinouspemetderé-
__pondre & tous les besoins des marchands, et nous faisons

“‘La Parisienne’’, dans le domaine de la chaussure, est syno-
| mine de qualité, nyleatoonfort Nous ajoutons-&-ces quali-
tés un seryice actif qui permet & tous les marchands de
* donner pleine et entidre satisfaction & leurs clients. Deman-
_dez nos-échantillons ef prix, soit en nous téléplkonant, soit
en nous écﬁvant,noussommcshvomdispontionpourvons
. fournir tous les remseignements qui peuvent vous étre utiles.

La Parisienne Shoe Co., Limited, waisoneive, vonthea

- Secfum de “Lb Chaussuref’ '
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La Meilleure des Offres de la Safson

I Nous avons tous les styles populaires qu1 sontde
I mode et nous pouvons vous en fournir un assor-
timent qui se vendra rapidement dans votre lo-

calité. Les chaussures Bostonian ont I'elément
(' de Qualité. |

Le Choix de l’Expérlence

‘Notre expérience de nombreuses années dans la
vente de la chaussure au Commerce Canadien,
nousa misen rapport étroitavec touteslesrégions
du pays. Nous pouvons vous fournir un service

réel sous le rapport de vos
commandes de réassorti-
ment aussi bien que pour
votre stock régulier.

Ecrivezihous aujourd’huf
pour_-vos besoins

JAMES ROBINSON

Sectton de “La,_Chau.ssure’ ?
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LES VENTES D’ECOULEMENT

Leur nécessité—Comment et quand les faire

La vente d’écoulement! Le voild bien le cauchemar
annuel du marchand, cet expédient qui vous force a
nettoyer les rayons de tout le stock inactif, & prix cofi-
tant ou méme & perte. Comment le marchand-détail-
lant peut-il rendre intéressante cette opération et en
assurer le maximum de résultatst - Comment doit-il
organiser sa force de vente? Comment les autres ont-
ils réussi dans leur campagne de vente d’écoulement?

Les détails qui confrontent le marchand dans la eon-
sidération de ce probléme, sont distincts et peuvent se
diviser sous plusieurs en-tétes.

La premidre considération est la détermination du
temps de la vente et le caractére du stock, la seconde,
’organisation de la force de vente, et la troisidme, le
plan et la préparation de la campagne de publicité.

* Le mode d’opération

Les marchands prospéres qui ont été consultés sur la
maniére qui doit guider les gutres poar ébtenir les
meilleurs résultats dans la conduite d’nne vente d’é-
coulement, ont répondu que le mieux était de n’en pas
avoir. Mals pulsqu ‘il est reconnu que cette opéra-
tion est un mal nécessaire, la vente doit en étre or-
ganisée - gystématiquement . et - conduite efficamement,
autrement elle peut causer au marchand plus de tort
que de bien. Pour déterminer le temps de la vente,
beaucoup de marchands ont été plus ou moins per-
plexes. Les temps admis cependant ont été et sont en-
core janvier et juillet. Peu de marchands ont dévié
de cette coutume établie ou ont pns la peme d’expéri-
menter d’autres dates.

Les dates

Théoriquement, janvier et juillet sont les mois logi-
ques pour de telles ventes et ¢’est devenu la coutume
presque universelle de faire le ‘‘clearing’’ pendant ces
mois. Mais, I’expérience a prouvé que la fin des sai-
sons de vente, encore qu’étant le moment logique pour
la conduite de ces ventes spéciales n’était pas le meil-
leur temps au point de vue du rendement en chiffres.
Un habile marchand saura, aprés qu’il aura eun certai:
nes lignes dans sa maison pendant un certain temps, si
elles sont populaires ou non. Un mois ou six semaines
détermineront comment le public-a aceuneilli les nou-
velles hgnes et quel est le pourcenuge d’articles de
vente

Ainsi done, le temps prathne pour commencer une

vente de ‘solde est environ deux mois aprés que les-

nouvelles lignes ont été lancées. Il n’y a pas d’usage
au monde attaché aux choses. Si un article ne se vend
pas, débarrassez-vous-en, et le plus tot possible. Econ-
lez votre sfock et-écoulez-le le plus rapidement poun-
ble. L’'idée est de sortir de nouveaux styles aussi sou-
vent qne faire se peut. -

Motifs-de la vente

En principe, en langant une vente d’écoulement, un
marchand ‘est dirigé par des motifs entiérement com-
merciaux et mercenaires, Le marchand entreprenant,
‘ cependant ‘emploie les périodes de solde comme moy-

en, dans le but de s’attirer une clientdle. La clientdle
d’'mn magasin est un actif permanent, tandis qu’une
chance de profit sur une vente n’est ‘que passagére. La
pubhcxté parlée bonne ou mauvaise, ne peut étre cal-

i Section de “La Chausaure"

culée en dollars ou en cents. La bonue publicité par-
lée vaut beaucoup plus que des centaines de dollars de
‘‘lignes agate’’.

La pratique de filer la marchandise indésirable
ne peut amener comme résultats que l’accumulation
du ressentiment public contre le marchand, un état de
sentiment plus dangereux en proportion que toute

somme d’argent qu’il peut tirer de ses ventes.

En organisant 1a force de vente d’une liquidation de
stock, il est bon qu’elle soit imprégnée d’une ligne fixe
de pensée. On devrait bien faire comprendre que le
but de la vente n’est pas de décharger sur des ‘‘gogos’’
un assortiment de marchandises invendables. On de-
vrait imprégner & la vente une véritable sincérité en
faisant ressortir la signification de la ‘‘valeur’’ don-
née. On ne saurait trop appuyer sur ce point. Ap- .
prenez & la force de vente & parler de la “valeur” de
la marchandise.

Mais & moins que le détaillant n’apprenne d’abord
3 dire lui-méme avec sincérité ce qui inspirera la epn-
fiance de ses employés, il sera difficile pour eux d’ap-
prendre & le dire aux clients avec assez de persuasion
pour obtenir de bon résultats. Les expressions exagé-
rées devraient étre écartées, ear c’est cela qui ferait
naitre le doute dans 1’ espnt de ’acheteur.

La campagne de publicité

La campagne de publicité devrait étre préparée avec
une attention minutieuse apportée aux détails quant
aux points de la sélection des dates, des sortes de mar-
chandises et de 1’entrainement du personnel de vente.

Avant 'tout, la publicité devrait aussi exactement
que possible refléter le caractdre du stock de chaussu-
res & étre liquidé. L’impression exacte doit étre don-
née au public. Une exagération des faits ne prodmt
jamais de bons résultats permanents.

Le détaillant est en affaires pour y demeurer et il
doit considérer son établissement comme une institu-
tion permanente.

La publicité devra étre bréve et non &tre faite en
phraséologie -inutile. Plus la copie est courte, plus
forte est 1’impression créée.

Les résultats. A

Les résultats d’une campagne de vente & ucnfxce
devraient s’évaluer par la clientdle — par le nombre
d’amis permanents amenés & l’étabhssement par cette
vente.

En résumé, faites une vente d’écoulemopt lorsque
nécessaire, et non & des dates établies. Conduisez cet-
te vente avec systéme et coordination dans lé person-
nel et les facteurs physiques qui.produisent lé8 plus
gros, les meilleurs et les plus durables- résultats. Ht
profitez-en pour établir une liste d'adresses de clients,
qui pourra étre employée: de saison en saison. © -

NOUVEAUX ‘CONTRATS nz ‘CHAUSSURES roun".
L'ARMEE :

Le departement de 1a milice et de la défense a ae-
cordé des contrats pour 20,000’ paires de .chaussures
pour 1’armée canadlenne, et 100,000 paires de souliers
napolitains pour service au front faits selon les mo-
déles et spéelﬁcatlons angltmes Ces derniers sou-
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Les Trépointes Tétrault

LA RAISON

L’orequ’ll arrive quelque choseqm sort de l ordinaire, il y a
une raison—c’est la relation de cause 2 effet.
LQuelque chose d’extraordinaire est arrivé dans la vente des

TREPOINTES TETRAULT

Vous etes—vous arrété & considérer quel effet puissant .
pouvait avoir sur le Commerce de la Chaussure le revéte-
ment du costume Khaki par un demi-million d’hommes, et
combien cela pouvait naturellement diminuer les ventest

En dépit de ce fait et autres conditions préjudiciables

causées par la guerre, la MANUFACTURE TETRAULT -

A MARCHE A PLEINE CAPACITE PENDA.NT LES
- TROIS DLRNIERES ANNEES. -

T

ms

N

© Iyaune yaison & o6 , fait, et cette raison la voici:—

Tétrault manufacture la sorte de chaussure qui répond
aux besoins,

Tétrault snit étroitement la t.endance des styles dans 1&
chaussure.

Tétrault fournit & ses clients un service approprié et

Tétrault accomplit tout cela en établissant une Chaussure
a un prix popnlaire

'V01la la Vérltable Ralson -

La Chaussure Tétrault est vendue par tou: les
mezlleurs marchands du Canada i

Tetrauft Shoe Manufacturmg Co

L'e: pluc Importants Manufactuner: de Trépomte: Goodym du Canmla

i MONTREAL R I

T e

' -Se’ctﬁm de “La C’h‘au_;sure” A’
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 liers sont généralement connus comme chaussures de

tranchées.

Ces commandes ont été réparties comme suit: The
Regal Shoe Co., Toronto, 10,000 paires; The Brandon
Shoe Co., Brantford 10000 Pour les souliers de
tranchées on fait rapport que la Ames, Holden, Mec-
Cready, Ltd, de Montréal, a regu un contrat de 20,000;
la Cie J. A & M. Coté, de Saint-Hyacinthe, 20000
Lagacé et Lépinay, de Québec, 20,000, et la J. Leckey
Co., 20,000.

Les prix pour les souliers de tranchées sont de $4.50 &
$5.55 et pour les chaussures de 1’armée canadienne, de
$4.85 & $5.00.

LA OHAUSSURE A LA MODE

Esoa.rpin pour dame, Turn; le
dernier modéle desoarpin, ta-
lon 14.8. Montré par Ames, Hol-

LE PRIX (COURANT, vendredi 22 février 1913

den, McCready, Ltd.
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LA CHAUSSURE PRATIQUE ET ELEGANTE

Oxford Nubuck blanc, pour dame, Welt. Imitation de
bout rapporté. Semelle simple blanche Rinex. Ta-
lon militaire 12-8. Rebord en caoutchouc. Montré
par Ames, Holden, McCready, Ltd.

LA CANADIAN CONSOLIDATED RUBBER INAU-
GURE UN FONDS DE PENSION POUR
SON PERSONNEL

Les relations amicales entre le capital et la main-
d'oeuvre sont un facteur puissant dans le succés de

_ toute entreprise, et ’avantage n’est pas de toutes ma-

niéres, du coté de l’employeur. Tout employé qui a
confiance dans son ratron s» trouve plus heureux, fait
du 1acilleus travail, et en conséquence, avane2 plus ra-
pidement, les avantages sont mutuels.

La »articipation Ges employés aux profils a été es
sayée danz différents pays sous une form: ou sous une

—

Le Style de la Chaussure!

ment.

faires

ADAME LA MODE a decrete 1'usage
, des talons plus forts et des tiges plus
courtes sur les bottines de dames.
les temps difficiles que nous traversons, beau-
coup de dames donnent la préférence aux
chaussures comme celles décrites ci-dessus; un
style qui a été recommande par le Gouverne-

Pendant

Les marchands de’ chaussures feront bien -
" d’inclure ces modéles dans leurs commancdes
d’automne ,ils leur apporteront de bonnes af- -

La Duchesse Shoe Co. Regd

MONTREAL (P. Q) N

Section de “La Ghauésure”'- : - s A o
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Assurez-vous du Succés en 1918
en offrant & Vos Clients |

YAMASKA
La Chaussure Touteen Cuir

pour HOMMES, GARCONS, JEUNES GENS et PETITS MESSIEURS.

Ces chaussures qui méritent la confiance du public sont établies avec pour
objet d’assurer au porteur la plus grande mesure ‘possible de confort, un
service ‘durable et une bonne apparence.

Six de nos plus récents modéles sont en montre a présent a nos Salles

d’échantillons de Montréal, chambre 14, Batisse La Patrie. (Représen-
tant, M. Henri Martineau).

p LeCompetnie J A & M. COTE

' ST-HYACINTHE - - _ (QUEBEC)

e ————— e — —
e
—

autre. Au demeurant l’objection principale 4 cétte in-  de pension- regue par ’employé ‘d’autres sources. Ce
stitution est que 1’employé ordinaire se trouve satisfait  plan est annoncé comme devant prendre effet & partir|
d’accepter sa part des profits dang les vieux jours, du ler janvier 1918. : ’
mais ne tient:pas duitout & subir de pertes ‘dans:ses I
jeunes années. En général, ‘cependant, toutes tenta-

tives faites pour susciter plus de confiance et de meil-
leures relations entre les employés et les patrons ont
été couronnées d’un véritable sucees.

A ce propos, il nous fait plaisir de signaler 1’annon-
ce parue dans une:autrepage ‘de ce numéro de’la Con-
solidated ‘Rubber Co. qui'y explique l'inauguration
d’un fonds de pension dont bénéficieront les vieux ser-
viteurs de la maison. Ce systdme peut se résumer en
deux mots ‘comme ‘suit:

L’administration :d’un fonds ide .pension entre les
mains d’un Comité de pas moins de cinq membres et
de pas plus que sept nommés par le Bureau-des ‘direc-
teurs pour servir a ce fonds de pension. Tous les em-
ployés de la Compagnie engagés dans quelques dépar-
tements que.cesoit, et ol .que ce soit,. seront. éligibles
A cette pension. A 1’dge de 60 ou de 65.ans pour les
hommes et 55-ou‘60 pour les' femmes, tesremployés-ont
la faculté'de se retiver et de profiter de.la dite pension.
Le montant de ' cette pension devrait 8tre égal & 1
pour cent du salaire annuel moyen pendant les dix der-
nidres années et qui & été au service de la Compagnie
nombre d’années que Pemployé a passées au servicerde
la Compagnie ; par exemple, un-employé dont lesalaire

La chaussure est plus que le vétement, ce par quoi:
se devine la femme distinguée. On comprend dés lors|
I'importance du réle qu’elle joue dans nos existences,
et combien son choix intéresse les femmes soucieuses
de leur apparence. Si un marchand fait acheter a une
cliente une paire de chaussures qui lni va mal ou qui
manque d’élégance, il se fait une ennemie qui non seu-
lement ne viendra plus & son magasin, mais qui con-
seillera encore a ses amies de n’y point aller.

POUR LA'VILLE .

moyen a-6té de -$1,000.00 par an pendant les dlx."de?- . Oxford Welt, veau et
nidres années et qui a été au service de la Compagnie - pour dame. Bout “brun O
pendant trente ans, recevra 1 pour ‘cent de $1;000.00, ‘det. Semelle simplhnie. M"T 1 n"mi-
multiplié par 30, soit $300.00. Des compensations | ‘litaire 12-8. Montré par Ames,

sont faites pour incapacité résultant de mt‘zladies per- Holden, M ted.
manontes ¢t autres-aceidents-pour lesquels dln’yapas "L s M. Ld.
| | Sootion-de ‘Lo Chousawre”’

v
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Force,

Souplesse,

Confiance

Les semelles ‘‘Acme’’ ont fait un grand
‘‘pas’’ dans la faveur publique. L'augmen-
tation merveilleuse de la demande le prouve.

" En dehors du Pneu Dunlop ‘‘a Traction’’,

il n'y a pas d'autre produit émanant de nos
usines qui ait égalé la véritable fureur créée
par l'avénement de 1’Acme dans le Domaine
de 1a Semelle.

Dans un champ aussi nouveau et-aussi radical, on ne peut attribuer un succés aussi extraordinaire
et augsi rapide, qu'a trois choses: 1a Force, la Souplesse et la Confiance.

La force .des Semelles ‘‘Acme’’ qui use le cuir jusqu’a la corde.

La Souplesse des Semelles ‘‘Acme’’ qui en rend 1'usage indispensable pour ceux qui recherchent_
la chaussure véritablement confortable.

La Confiance .qu’on peut.avoir dans les.Semelles ‘‘Acme’’ si ’on considire la question des bri-
sures, des déchirures et des crevasses.

_ Couleurs: Noir, Blanc, Tan. Fournies en feuilles 3.16", 1.4 et 5.16” d épa.iueur pour fins de
réparages. =)

Demandez 1'*‘ Acme’’ sur toutes vos commandes de chaussures.

Dunlop Tire & Rubber Goods Co., Ltd"

Bureau Principal et Manufactures, TORONTO

‘Succursales: Victoria, Vancouver, Edmonton, Calgary, Saskatoon, Régina, Winnipeg, London, Hamilton, To-
ronto, Ottawa, Montréal, Saint-Jean, Halifax

Manufacturiers de Pmumathuu de premier ordre pour Automobiles, Camions-automobiles, Bicyclettes, Moto-
cyclettes ot Voitures; Courroies-caoutchouc de premidre qualité, Bourrelets, Tuyaux d'incendie et Tuyaux en
général, Manches drége, Equipement militaire, Nattes, Tuiles, Talons et Semelles, Ciments, Bourrelets de fer
a cheval, Foumutuns pour plombnon et pour Chemins de fer, SpGouhtéu générales en cuoutchouc

Section de ““Ea Choussure”’
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POUR VALEURS

Soyez convaincus et voyez nos séries de Dentelles
et de Broderies

EN STOCK

GILETS TRICOTES EN SOIE:—

Nous avons un bon stock de gilets tricotés en soie _pour dames, que vous
pouvez acheter bien meilleur marché & présent qu’en juin, et nous vous con-
seillons fortement de commander immédiatement ce dont vous pouvez avoir
besoin pour votre commerce de la saison d’été.

LA BONNNETERIE EN LAINE POUR DAMES POUR L'AUTOM-
NE sera trés rare. Nous avons un gros stock en mains que nous avons en-
tré ce printemps, de facon & garantir les livraisons d’automne.

LAINAGES:

Les prix sont encore en augmentation marquée sur tous les articles de
laine, sans verspective de baisse. L’approvisionnement de marchandises en
laine pure devient extrémement limité.

Nous avons le stock le nlus important aue nous avons iamais tenu en

- étoffes & costumes, serges. vicunas, etc.. en laine pure d’un orix moven. No-

tre échantillonnage d’étoffes » manteaux. de veluche et de dran nour nardes-
sus, etc., sera entre les mains de nos vovaceurs vers le 15 mars. Nous ne sau-
rions trop conseiller au commerce de nlacer ses commandes aussi ravide-
ment. aue poseible vour les liomes dont i1 2 hegnin,

Nous avons le stock ]le plus important de CANEVAS du Canada, dans-

des prix variant de 12c a 26c, dans les teintes naturelles, noires et blanches.

NOTRE DEPARTEMENT DE COMMANDES PAR LA MALLE
FAIT LES ENVOIS LE JOUR MEME DE LA RECEPTION DE .

GREENSHIELDS ’LIMITED

17 Square Victoria = = »  n o Montréal

““Tout ce qui se fait en fait de Nouveautés”’

Section Tissus et Nouveautés
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No. 2

 Les Données de la Mode

eaucoup de manteaux actuels semblent :nspirés par
ape des infirmiéres, aux plis amples, a la forme trés
eloppante. Plus fantaisiste que la véritable cape des
rmiéres francaises, ces manteaux, sonvent doublés
me couleur tranchante, ressemblent beaucoup a cer-
hs manteaux de nurses américaines. Il ¥ a un parti
b intéressant & tirer de cette forme de vétement et
s la retrouverons encore dans aombre de eréations
la saison prochaine.
ertaines maisons montrent des cols «i volumineux
on se demande si ce sont des cols ou des peélerines;
blques-uns tombent en pointe jusqu’au bas du man-
1 par derriére, d’autres se rabattent sur les man-
s et se boutonnent au milieu du dos comme la péle-
e.du manteau militaire.. La doublure, faisant con-
ste comme couleur, joue un grand role; rien n’est
s 3 la mode en ce moment que le vétement gros-blen
hlé de rouge pompéien ou de ronge cerise. Nous
ns particuliérement noté deux modéles de manteanx
dernidyement, et d’un colorix viaiment parfait
T ies sports d’hiver. Le premier de ces manteaux
it en velours de lain: légérement cdtelé, d’un bleu
ard tirant sur le bleu turquoise, doublé de jaune
irge; le retour du col, les parements, ainsi que les
‘hes formant une large baude souple, étaient d’un
u ‘““corbeau’’. L’autre vétement, de veloutine, éta.t
icrement doublé de tissu écossais vert et rouge; un
chile écosais cnveloppait les épaules et se ratta-
it par derriére, un peu plus bas que le niveau de la
lle, par une grosse boucle.
ses garnitures de fourrure sont importantes ot
ptueuses..., en apparence tout au moins. Les peaux
lapin, de rat, de chat sout traitées si habilement que
n se laisse tenter par la souplesse et la finesse de ces
wrures dédaignées autrefois et trés goutées aujour-
i, depuis qu’elles coiitent cher. Si vrai est-il que
1 trouve généralement plus joli ce qui vaut un prix
Vel .
.es manteaux de matelagsé nowr sont ravissants
rnis de fourrure. Le col se fait le plns volumineux
sible, 1’onrlet de fourrure se prolong: jusqu’d la
vehe, les parements des.manches jusqu’aux coudes.
ceinture est indispensable ivee ce genre de man-
\1: une ceinture étroite, sounie ressemblan: i un ru
I noir, ani se noue devant on bien se eroise devant

et 3¢ noue derricre; naturellement on <2 garde bien de
la serrer, car il faut autant que possible conserver la
ligne droite. (’est surtout le dos qu1 doit tomber ver-
ticalement; vue de profil, la taille doit & peine étre
marquée et 'ampleur se raméne devant de plus en-
plus. Il faut également se garder de nouer la ceintu-
re bas devant: la taille doit étre plus haute devant
que derriére, et pour accentuer cette impression, les
femmes a la mode out des attitudes a la Botticelli, avee
le bas du corps rejeté en avant. A moins d’étre min-
ce comme un jeune bouleau, l’effet n’est pas toujours
heureux ; mais quand la silhouette est juvénile et sou-
ple, rien n’est gracicux comme 1’abandon de cette pose
a la mode.

Certaine maison affectionne particulidrement les vé-
tements s’enfilant par la téte; peu importe qu’on ne
puisse le quitter une fois assise. Il faut avouer que si
le manteau fermé n’est pas pratique, il est au moins
trés joli et qu’il amincit étonnamment la silhoustte.

La plupart des robes sont actuellement sans doublu-
re; il est trés pratique de posséder une sorte de fond
de robe en pongé ou crépe de Chine blanc ou chair ne
dépassant pas les genoux, sur lequel on glisse des man-
ches plus ou moins longues, suivant les robes qu’ils
doivent accompagner; ils permettent de remplacer par

une seule piéce le jupon et le cache-corset. On les fait

sans autre garniture que des ourlets a jours.

Les chapeaux se font de plus en plus drapés, de plus
en plus souples. Généralement de satin noir, ils 8’é-
largissent plutdt sur les cotés et deviennent tout & fait
courts par derriére en somme, les bords ont 1’air d’é-
tre faist avec un large ruban drapé, terminé par der-
riére par un noeud souple plaqué tout & fait contre la
calotte. Pas de garniture, de jolies épingles & cha-
peau et de plus en plus le genre anglais d’envelopper
entiérement le chapeau par une large écharpe de tulle
marron qui s’enroule autour du cou et encadre déli-
cieusement la figure d’un nuage trés doux et trés sey-
ant. Un modéle original est drapé de telle facon qu’il
forme un triange en satin noir, dont une pointe se
trouve au sommet de la téte, les deux autres pointes
au-dessus des oreilles; le large ruban qui produit cet

- effet est noué au-dessus de la nuque dans un mouve-

ment de cache-peigne rappelant le chapeau Louis XV'!

ou le Niniche.
Section Tissus et Nouveautés
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Alphonse Racine, Limitée

La Maison Cosmopolitame
possédant

Le Stock le plus lmportant

est pourvue de
Toutes les Marchandlses d’Automne
Assortiments Complets dans toutes les Lignes

: ;s de suite
Prix Spéciaux au 25 mai

pour Livraison au 15 juin
Approvisionnements Entiers de Draps et Accessoires
POUR

NOS MANUFACTURES

pour garantlr toutes les commandes prises

POUR
Chemises de Travail ‘‘Racine”’ Salopettes et Smox ‘‘Life Saver”
Chemises Fine ‘‘Hero”’ Pantalons ‘“Samson’’ et toutes au-
Chemises ‘de Luxe ‘‘Strand” . . tres lignes manufacturées par nous

TOUT CE QUI SE FAIT EN NOUVEAUTES

Alphonse Racine, Llrmtée

LA MAISON PAR EXCBLLENCE DE NOUVEAUTES AU CANADA"

60-80 Rue Saint-Paul Ouest, Montréal, Canada :

Salles d’échantillons: -
Ottawa, Québec, Trois-Rividres, Sherbrooke, Sydney, N.E.

Manufactares:

Rue Beaubien, Montréal, St-Denis,
St-Hyaclnthc
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Rapport du Marché des Nouveautés.

Pendant ce mois, M. Hodson, de la commission des
lainages & été occupé A répartir les lots alloués aux dif-
férentes usines pour 1918, en fait de laines . d’Australie
et de Nouvelle-Zélande. La quantité allouée pour 1917
est arrivée entiérement au pays et distribuée selon les
arrangements précédents, ce qui laisse le champ libre
pour la nouvelle tonte: ,

Le montant alloué au Canada sera de 25,000 balles de
Nouvelle-Zélande et de 10,000 balles d’Australie. Ces
chiffres se comparent comme, suit avec ceux de 1917:
16,300 balles d’Australie et 7,500 de Nouvelle-Zélande.
Ce qui donne'une augmentation totale pour le pays de
11,200 balles. Il convient de dire qu’en compensation,
I’an: dernier nous avions re¢u d’importants envois di-
rects. d’Angleterre qui seront complétement supprimés
cette année. Le montant de laine qui entrera au pays
en 1918 sera probablement légérement moindre qu’en
1917.

On s’attend & ce que la.laine canadienne domestique
ne puisse sortir du pays tant que la disette actuelle ex-
istera. La tonte de 1917 a été presque entiérement
achetée des marchands des Etats-Unis et les prix payés
ont été plus élevés que ceux payés par les manufactu-
res canadiennes pour les belles qualités de laines aus-
traliennes. .

Il doit y avoir une conférence prochainement entre
I’Association des Eleveurs de Moutons, les Manufac-
turiers Canadiens et la commission des laines pour dis-
cuter de la question et considérer 1’opportunité de pro-
hiber 1’exportation.

Les prix qui seront fixés pour la laine australienne
en 1918, seront de 5c & 10c la livre plus élevés que la
précédente année, selon les qualités, mais méme alors,
ils ne dépasseront pas une moyenne de $1.50 la livre
sur la base de laine nettoyée. Les manufacturiers cana-
diens sont placés ainsi en meilleure position que leurs

' rivaux de 1’autre coté de la frontiére, car on se sou-

vient que les laines récemment vendues sur le marché
de Boston }’ont été sur une base moyenne de $2.00 en-
viron, soit 33 1-3 pour cent de plus que ce que les ma-
nufactures canadiennes ont & payer.

On notera que le gros de 1’allocation de laine pour
cette saison nous viendra de Nouvelle-Zélande; c’est &
la demande des manufacturiers qui prétendent que cet-
te laine est mieux appropriée a leurs besoins.

Il est & espérer que les manufactures canadiennes re-
cevront des approvisionnements suffisants dans cette
branche, pour pouvoir marcher & pleine capacité pen-
dant toute l’année. Apparemment la principale dif-
ficulté sera celle de tous les gouvernements alliés: le
défaut de transport.

Rareté des lainages

Les marchands de lainages et d’étoffes & robes an.
noncent quelques arrivages de manufactures anglaises,
mals rien des autres pays. Les étoffes légeres et les
worsteds de belle qualité sont plus faciles & obtenir que
les sortes plus épaisses. Il est particulidrement diffi-
cile de se procurer les tweeds écossais. 1l est malaisé
en ce mowent, Je se procurer des serges de n’importe
quelle source, mais la plupart des marehaunds de gros
en ont cnccre des stocks limités,

_Apparemment, la situation est celle-ci: Les tissages
fins sans usage pour fins militaires, selon autorisation
du gouvernement anglais, peuvent servir & la confee-
tion des vétements civils, mais cela donne deg étoffes
trop légéres qui ne conviennent pas & nos hivers cana-
diens rigoureux. L’étoffe pour manteau est principa-
lement difficile & se procurer.

Le coton

. Lie marché du coton a subi ses fluctuations habituel.
les, pour en revenir en fin de compte & peu prés au
méme niveau. Vers le premier janvier, un nouveaun
record de prix avait été établi légérement au-dessus
de 33c. L’ordre du contrdleur du combustible des
Etats-Unis de fermer toutes les usines un jour par se-
maine eut pour effet de ramener cette cotation a 30e,
mais le marché s’est relevé depuis et évolue entre 3lc
et 32c.

Le sentiment général est d’opinion qu’il y aura pro-
chainement tendance & la baisse, du fait des rapports
récents du gouvernement indiquant que de vastes
étendues ont été consacrées, cette année, & la culture
du coton. o

Tous les manufacturiers de coton, cependant, main-
tiennent leurs prix, avec des angmentations. ici et 13 et
tous les intéressés dans le commerce du coton prédisent
des hausses nouvelles. En outre, lea livraisons sont
lentes, et quelques lignes sont: trés, difficiles iobtenip,

Les prix semblent trés irréguliers. Un gros achetenr

supréme.
L e A

UNSHRINKAB '

UNDERWEAR FOR MEN

St. Georae “Wnninap”

Le Sous-Vétement qui répond a toutes les exigences-du client l¢ plus. dif-
ficile. La surface intérieure du tissu est ‘‘duvetée’’ par notre procédé
- gpéeial, de sorte que chaque.vétement a la .douceur de la soie — et la
chaleur et la durée de la-laine pure. L’étiquette ‘‘St-George’’ est re-
cherchée par les hommes qui désirent un sous-vétement d’un. confort

The SCHOFIELD WOOLEN COMPANY, Limited

OSHAWA (ONTARIO)

Section Tissus et Nouveautés
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parlait d’acheter une certaine sorte de toile pour drap
4 371, cents, alors que la méme marque était montrée
ailleurs & 60 cents. Dans le premier cas, le marchand
de gros en question vendait encore évidemment de son
stock acheté il y a plus d’un an et auquel il n’avait
pas fait subir I’augmentation du marché,

Les Ginghams sont particulidérement en forte de-
mande et les livraisons en sont malaisées. Cette condi-
tion prédomine surtout aux Etats-Unis ol les ache-
teurs sont avertis qu’ils ne recevront qu’un certain
pourcentage de leurs commandes.

Une des plus importantes autorités dans le commer-
ce du coton résume ainsi la situation:

La présente récolte est la troisidme récolte petite con-
séecutive. Prenant la présente récolte au chiffre ex-
trémement élevé de 12,250,000 balles, la moyenne des
trois derniéres années serait de 12,670,000 balles an-
nuellement, contre une moyenne annuelle de 14,671,000
balles pour les trois années précédentes.

La consommation des manufactures américaines n’a
jamais été aussi importante qu’a présent. Leur chiffre
atteint 8,000,000 de balles, tandis qu’avant la guerre,
pendant la saison 1913-14 il n’y avait eu que 5,690,000
balles de consommées.

Les manufactures gagnent plus d’argent que jamais;
elles ont des commandes enregistrées pour plusieurs
mois & venir, & des prix profitables, c¢’est dire qu’elles
travaillent dans la mesure de leurs moyens. Les culti-
vateurs sont dans une forte position financiére, aussi
peuvent-ils maintenir les prix du coton et attendre le
temps qu’il faudra pour avoir satisfaction. Les pers-
pectives d’une plus grosse récolte 1’an prochain ne se
discernent guére et il se pourrait que nous ayions en-

- core une récolte médiocre.

La question de la main-d’oeuvre sera encore pire
I’an prochain par suite des besoins militaires en hom-
mes. De plus ce méme besoin d’hommes pour 1’armée
aura pour conséquence que le sol sera moins bien fer-
tilisé et moins cultivé.

L’emploi du coton pour fins de guerre

Une récente enquéte au sujet de 1’emploi du coton
pour fins de guerre montre quun canon de 12 pouces
use.une demi-balle de coton & chaque coup tiré; un ca-
non en opération usera une balle en trois minutes; dans
une bataille navale comme celle du Jutland, plus de 5,-
000 livres de coton sont consommées & la minute, par
chaque natire en action. En outre, plus de 20,000 bal-
les par an sont nécessitées pour fournir le coton absor-
bant pour les blessés; un changement de pansement
‘affecté & toutes les troupes engagées dans la guerre,
représente plus d’un million de balles. -

" La soie en hausse

Alors que la soie brute s’est maintenue et n’a pas

. fait preuve d’une force notoire, les articles manufac-

turés ont montré des hausses dans presque tous les
genres. Ces hausses ont été causées principalement
par 1’action des teinturiers qui ont avancé les prix de
la teinture de 1 cent & 2 cents la' verge et qui font rap-
port qu’une liste nouvelle sera publiée dans un avenir
prochain. R ' ‘

Les soies suisses sont pratiquement exclues du mar-
ché, du fait du taux de change défavorable et les mar-
chands canadiens dépendent de plus en plus du marché

de la Nouvelle-Angleterre. Les marchands canadiens
- font rapport d’une bonne demande, et anticipent une
“saison de soies lavables. Lt

Vol. XXXI—No 8
La situation de la lingerie

Il n’y a rien & redire sur la situation de la‘lingerie.

, La situation russe coupe une source d’approvisionne-

ment du lin et la superficie ensemencée en lin en Ir-
lande est réduite considérablement. Encore qu’il soit
possible qu’une quantité limitée de toile véritable puis-
se toujours étre obtenue, les prix élevés augmenteront
la demande pour les articles en coton' mercerisé pour
des articles tels que les damasks de table. '

80us-Vétements

La plupart des manufactures qui vendent directe-
ment au marchand de gros font déjd rapport qu’elles
ont des commandes autant qu’elles en veulent et qu’el-
les répartissent les commandes placées, de manidre a
traiter tout le monde équitablement. D’autres affaires
seront acceptées & une date ultérieure, mais & des prix
vraisemblablement plus élevés. Les manufactures qui
font affaires directement avee le détaillant n’ont pas
encore achevé leur tournée, mais quelques-unes rédni-

ront les commandes, si le total dépasse la production
des mois & venir.

Bonneterie de Cachemire

1l dcvieqt de plus en plus apparent que la bonneterie
de cachemire sera rare et que des prix encore plus éle-
vés prévaudront & 1’automne prochain. La difficulté
réside dans l’approvisionnement des écheveaux néces-
saires. Les manufactures canadiennes de tissage ont
toujours laissé ce commerce & leurs concurrents an-
glais et, en conséquence alors que des fils plus lourds
peuvent étre obtenus, ceux de cachemire sont trés dif-
ficiles & obtenir. ' -

La bonneterie en beau cachemire anglais pourra en-
core s’obtenir si 1’acheteur veut payer le prix. Pour
les articles bon marché de qualité plus grossiére, le
commerce canadien ne devra compter que sur.la pro-
duction domestique.

Les aiguilles continuent & &tre d’un approvisionne-
ment difficile. Un gros marchand prétendait il y a
quelques semaines, qu’il en avait re¢cu un environ de
350,000 et que tout était déja complétement vendu. A
son avis, la situation ne peut qu’empirer et 1’on peut
prévoir le temps ou les détaillants devront limiter les
achats du consommateur.

Les épingles sont un peu dans les mémes conditions.
Une usine canadienne est chargée de commandes et
semble &étre incapable de fournir & la demande. Un
marchand disait que sur une commande de 200 grosses
données il y a des mois, il n’avait regu que 19 grosses
et encore dans les tailles qu’il ne voulait pas.

Les aiguilles & tricoter sont également difficiles a se
procurer. Des essais d’achats aux Etats-Unis ont
montré des prix absolument hors de proposition. Les
lignes d’aiguilles en acier qui sont vendues ici dans
le gros & $12.00 la grosse de sets, reviendraient dans le
gros & $16.00 si achetées-aux Etats-Unis.

Le commerce d’avant Noél a développé une grosse
demande pour les anenaux en celluloid pour saes tri-
cotés et les prix de cette ligne ont haussé de prés de
100 pour 100. Toutes les marchandises en celluloid
sont rares et les prix sont trés.fermes.

Les fourrures brutes. ,

A 1a récente’ ‘vente de fourrures aux enchéres, i
Saint-Louis, des prix trés élevés ont été obtenus sur
presque tous les lots offerts. Tout fut vendu sans ex-
ception. Les Nutrias et les chats sauvages tinrent la

Section Tissus et Ndnveautés
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6te des augmentations avec des hausses de 100 pour
00 & 150 pour 100, sur les prix d'octobre.

Le castor était en hausse de 80 pour 100; le skunk
le 30 pour 100; le lynx de 30 pour 100, le rat musqué
le 20 pour 100; le raton de 40 pour 100; le renard
slanc de 45 pour 100; la zibeline de 25 pour 100; la
outre de 40 pour 100; 'le seal d’Alaska de 15 pour 100
't ainsi de suite. Le fiteh et le kolinski furent a pen
prés les deux seules fourrures connues qui ne montre-
rent pas de hausse.

Les marchands font encore: rapport de I’évidence
1'une chasse médiocre cet hiver et si I’on considére les
ventes phénoménales de fourrure qui se sont faites
rette saison, on comprend aisément le pourquoi de
|’augmentation des prix. :

Lea toiles cirées

Le 25 janvier dernier, une hausse de 18 cents le rou-
leau a été appliquée aux toiles cirées de tables tandis
nue les linoléums et toiles cirées pour planchers de-
meuraient aux cotations du mois précédent. Les mar-
rhands s’attendent & une hausse prochaine sur ces li-
rnes. ;

Les peaux trés faibles

Le sentiment de faiblesse qui s’était manifesté sur
les cuirs s’est encore prononcé davantage pendant le
mois et le déclin représente un pourcentage de 15 a 20
pour 100. D’ailleurs la qualité des peaux offertes a ce
moment de 1’année, n’est pas des meilleures et ce fait
compte quelque peu pour cet affaissement du marché.
Les peaux de chevaux seules maintiennent leurs prix,
du fait de la lourde demande dont elles sont l ‘objet,
pour flns zmlltmres
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LE JUBILE DE DUPUIS FRERES

La Maison Dupuis Fréres Ltée céldbrera le cmquan-

tenaire de sa fondation dans le courant du mois de
mars.

L’établissement de ce magasin en 1868 marqua 1’ou-
verture de la rue Sainte-Catherine au commerce et ses
progrés ont suivi les progrés de la Ville elle-méme. En
1861, Montréal comptait 80,000 dmes; aujourd’hui, sa
population est de prés de 700000 Dupuis Fréres Ltée,
& ses débuts, occupait & peine 2,000 pieds carrés de
plancher; auJourd 'hui, ses magasins ont plus de 136,
000 pieds carrés de superflcle et ses affaires ont aug-
menté dans des proportions encore plus considérables.

Un grand esprit d’initiative et une parfaite droitu-
re en ont fait le plus grand Magasin de détail cana-
dien-francais de Montréal et du Canada et lui ont con-
quis le premier rang parmi les plus importantes de
nos institutions commerciales.

La célébration de son Jubilé constituera un événe--
ment remarquable dans 1’histoire du Commerce de la
Métropole. Peu nombreuses en effet sont les maisons
de commerce du Canada qui comptent un demi-sidcle
d’existence mmterrompue, sous le méme nom et dans
‘les mains d’une méme famille. Les 700 employés de
Dupuis Fréres Ltée ont souscrit une somme importan--
te devant servir & 1’achat d’une fontaine commémora-
tive en marbre qui sera leur cadeau a la Maison et &
son président, M. J. N. Dupuis, & 1’occasion de ce re--
marquable Jubilé. :

P o A

vleux stocks

LIQUIDEZ VOTRE STOCK -
DE VIEUX CHAPEAUX

'Nous achetons comptant ,
toutes sortes de chapeaux
MOU, de DUVET et de
LAINE. -

"Aussiles DURS, dam tou-
tes les proportions.

+

SRR f

DEMANDEZ NOTRE LISTE DE PRIX

DUBRULE MFG, CO. Limited
164 rue McGill, MONTREAL

' e Sectwn szsué et Nouveautés

SEMBI..ABLES AUX

FAUX-QOLS
ARROW

" Sinon que le FALCON a les pointes carrées et que le

E a “‘les coins arrondis’’.—Tous deux trds

i3 élcganta trés bons de qualité et confortables & porter.

- $1.35 la douzaine
~ Cluett, Pubody & Oo., Inc,, l‘tbrlunu Montréa)
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Nous avons organisé un nouveau N
département de confection pour ‘
dames. Nous avons des marchan-

dises de goiit a des prix intéres-

sants. '

Notre département de papeterie est

bien assorti dans le moment, nous
pouvons répondre a toutes les de-
mandes 4 des prix raisonnables,
malgré la hausse considérable qu’a

subi le papier.

organisé maintenant. Ecrivez-nous
pour mformatlons ou cotations,
vous aurez une réponse 1mmédlate.

[ m—— |

—

P P. MARTIN & CIE (llmztee)

Fabricants et Marchands de Nouveautés
MAISON FONDEE EN 1843. -
50 Rue Saint Paul Ouest, = - - - - MONTREAL
© Télép. Main 6730
Salles d’échantillons:

QUEBEC, 7 Rue Charest - OTTAWA, 166 RUE Sparke
SHERBROOKE, Hétel Grand Central =~ - TROIS-RIVIERES, 82 Rue Royale .

§
&
E
§ N oubli'ei pas que notre départe-
-
é
:
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ment de malle est complétement %
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DE L'ARGENT POUR LES VIEUX OHAPEAUX

Parmi les innovations engendrees par la guerre, il est
a noter le fait qu’a présent les vieux chapeaux de feu-
tre démodés possédent une valeur tangible et réalisable.

La Dubriile Manufacturing Co., une maison de
Montréal, annonce qu’elle ﬁchéte tous les vieux cha-
peaux sans distinction, quels qu’en soient le style, la
couleur et la qualité, La grande rareté de fourrure
pour fins de feutrage a entrainé la découverte d’un
procédé par lequel le feutre de ces vieux chapeanx peut
otre employé. C’est 1a une opportunité excellente
pour les marchands qui possédent de vieux ‘‘rossi-
gnols’’ dont ils n’ont que faire et qu’ils peuvent ven-
dre & des prix inespérés. Nos lecteurs trouveront dans
une autre partie de ce journal I’annonce de la maison
Dubrille.

LES BLOUSES DE PRINTEMPS

Les séries d’'échantillons de printemps pour blouses
lavables sont préparées & présent par les manufactu-
riers et quelques-uns sont déja montrées. Les blouses
st faites, cette année, pour la plupart, en voxles tant
en qualité finie, qu’en qualité populaire. Il n’y a pas
grand chose & noter dams les styles des blouses, sinon
la coupe du col qui donne libre cours, & de nombreuses
variétés. Le col étroit, roulant dans le dos, et celui se
creusant en profondeur, les points larges sur le devant
sont parmi les caractéristiques de col, celles, les plus
fréquentes, mais beaucoup sont cependant bizarrement
coupés et tmlladés et ont des msertlons de médaillons
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de broderie ou de dentelle et des bordures de dentelle.
Le filet en imitation est1a dentelle favorite, encore que
le crochet irlandais et les dentelles plus fines comme les
Valanciennes et les Maltése, soient aussi employées. Plu-
sieurs modeles de blouses sont montrés en voile de fan-
taisie ou basin avec des effets de gilet et le col en uni
ou en tissus différents. Les styles tailleur anssi, avec
les cols descendant bas devant et un ou deux larges
boutons seulement pour fermeture, sont populaires.

Les voiles unis, en citron, bleu 0181 péche, rose, ja-
ponais, bleu, rose, et Nile sont recherchés et promettent
bien pour 1'été, quoique les blancs soient les gros arti-
cles de vente. ,

Dans les blouses habillées, il n’y a rien pour prendre
la place du Georgette et du crépe de Chine. En dépit de
leur augmentatmu de prix, ces tissus demeurent popu-
laires, avec ici et 13, quelques nouvelles idées dans leur
texture.

La blouse tailleur en satin, erépe de Chine, voile, ba-
tiste ou toile de mouchoir finie avec un col Buster
Brown mou sur un bande de cou haute est le style le
plus nouveau offert par le commerce, Avec cette blou-
se, on porte un petit noeud de cravate tailleur noir, oun
une cravate en ruban gros grain picoté, d’une teinte

s’harmonisant avec le tissu.

Les soies carreautées et les taffetas rayures de nou-
veautés sont portés en effets tailleur.

La présente saison n’a pas été bonne pour le com-
merce des blouses, mais les manufacturiers se mon-
trent confiants pour l’avenir et s’attendent & ce que
les marchands fassent de bonnes affaires en blouses,
dés le printemps venu. :

LE SOUS-VETEMENT-
~ IMPERIAL

Vous attire sﬂrement dcs clienu.

C'est la sorte de sous-
vétement que les gens
difficiles vous deman-
deront, lorsque vous
leur aurez montré ses-
points de supériorité.
- Tout ,sous-vétement
Imperal a 6 caracté-
ristiques .qui. le font
vendre.

Notez-les. Indiquez-les
4 vos clients- et vous
verrez les affaires qui
en résulteront,

1. Les épaules & coutu-
re rabattue.

2. La collerette confor-
table s’ajustant étroi-
tement.

8. Le pont ajusté, :
4. La fourche sgjustée.
5. Les manchettes et

chevilles améliorées,
en tricot. .

!n oombinaisom ou en deux morceaux
" ‘Prenez en stock “Imperial” 2 présent.

KINCSTON HOSIERY COMPANY|

KINGSTON (ONTARIO)

Au Marchand Moderne

Vous avez besoin de *‘Fixtures, Racks, Manne-
quins, etc.’’, pour votre insta.llation du prin-
temps. — Nous les faisons.

Dcmandu nos catalogues

Réparation de
téte de cire de
toute espéce.

Delfosse 3
& Cie
riers Carticles d'in-
stalation de la
province. iR
U124
Ranigoueu
-+ Montréal

$14.00

abit - :
7 dopuis $24.50  $36.00 Ia dounsine

' Section Tissus et Nouveautés
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EdlfleZ
votre Commerce

Bas “Buster Brown”
pour Garcons

Etabli avant tout pour la durée—en coton longue fibre bouts et talons

“trois épaisseurs, jambe double élastique, pied et coude~p1ed resserrés =

Dure plus que ce que la maman ose espérer.

Un bas ecommode, bien fini, se vendant trds bien en laissant un bon
profit au marchand.

- Tout-le monde connalt “Buster Brown.” Le nom vous aide & vendre
“les bas. : ¥

Tailles 5 & 10%, en noir et tan,
1 douzame de paires par boite.

.Bas “Soeur de Buster Brown”

pour Jeunes Filles |
Faits pour répondre & une demande similaire & la ligne Buster Brown.-

Belle qualité de fil de Lisle anglais mercerisé, deux ~épaisseurs, appa- ;

rence trés gr(fcleuse, aspeet de la soie. .
Tailles, 41 2 10. o
Noir — Rose — Blen — Blanc et Tan eouleur cuir.
145 douzaine de paires & la boite.

Tout marchand de bonneterie devrait tenir ces lignes qm sont de bons

productenrs d’affaires et profitables & vendre.
COMMANDEZ-EN A VOTRE FOURNISSEUR

o (b _pman-ﬁo@on Ifnrﬁmg G

l}s plus gnnd: muiadumn de bas du Camd: |
HAMILTON - = " P : (ONTARIO) A
s Manufacturu a Hamilton et Wclland (Ontario) -

: s.nhaaenupourhnntot T ' Succursales: . :
E. H. WALSH & CO., Ltd. Toronto = MONTRIAL ET WINNIPEG =

CHAQUE PATRE DE BAS EST PROTEGEE PAR CETTE mumus
: - DE COMMERCE - .

\\\ Wz

¥

~

4 S ERED
Sectlon Tlsxus et Nouveaut.és
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UNE MENACE SERIEUSE POUR LES DETAIL-
LANTS

Il ya une certaine presse quotidienne qui croit faire
plaisir 4-ses lecteurs en tapant A tours de bras sur le
marchand-détaillant. Ceci n’aurait qu’une importan-
ce relative, si les pamphlétaires en question restrei-
gnaient leurs imaginations. 'Mais les faits rapportés
sont écrits généralement par des personnes peu rensei-
gnées et qui, en conséquence, peuvent par leurs alléga-
tions, causer un tort considérable au commerce.

Dans-un récent article du ‘‘Toronto Globe'’, il est
dit que des manteaux se vendant & Toronto dans les
$65.00 peuvent 8tre achetés en Angleterre et livrés au
Canada tous droits payés, pour un peu moins de $20,
et 'auteur de cet article dit aussi qu’on lui a assuré
qu'on pouvait économiser de $15 & $18 en achetant
des manteaux similaires aux Etats-Unis, et il ajoute:

‘“Lorsque vous demandez une explication & ce pro-
pos, les détaillants vous répondent trds promptement,
qu’a moins de majorer les prix les gens ne sauraient
acheter leurs marchandises.

“8i”’, disait 1’autre jour un marchand, ‘‘j’offrais ce
manteau (et il indiquait un agréable manteau uni)
pour vingt-cinq dollars, par exemple, mes clients me
diraient: Qh! je ne veux pas quelque chose de hon mar-
ché; montrez-moi un article meilleur, Les gens ont tel-
lement entendu parler de 1’augmentation des prix des
matiéres premiéres qu'ils ne peuvent se sentir satisfaits
s'ils n’ont pas dépensé une grosse somme d’argent sar
leur habillement,”’

Peut-on imaginer raisonnement a la fois plus ridicule
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et dommageable pour le marchand-détaillant? Encore

ue le marchand en question soit probablement une
fiction du cerveau inventeur d’un rédacteur, il ne de-
meure pas moins vrai que nombre de femmes qui ont
lu pareilles élucubrations sont & présent sous 1’impres-
sion que les vétements étiquetés & $65.00 peuvent 8tre
vendus avec profit & $30.00. Le fait est d’autant plus
regrettable & présent surtout ol les marchands-détail-
lants s‘efforcent d’atténuer a leur clientdle la hausse
des prix et vendent parfois des lignes de marchandises
4 moins cher que les usines ne pourraient les leur four-
nir & présent.

LES BAS DE SOIE

Les manufactures établissent & présent quelques li-
gnes de bas de soie pure qui se vendront de $10.00 &
$20.00 la douzaine, Une maison fait une ligne nouvel-
le de bas en soie artificielle plaquée cachemire en noir
et blanc seulement. Ces bas pour dames se détailleront
de $2.00 a $2.25 la paire et les chaussettes pour homme,
méme fabrication se vendront au détail, & $1.25 la pai-
re.

LES “SWEATERS'' DE LAINE LEGERE

Les ‘‘sweaters’’ de laine légére pour 1'été, se ven-
dront, cette année, au détail, de $7.00 & $8.00. Les li-
gnes meilleures et les plus épaisses pour le prochain
automne, se détailleront de $14.00 & $15.00 avec un
prix moyen d’environ $10.00 pour une bonne qualité
courante. T : ‘

- .. DE GROS ET DE DETAIL

v

© M. le Mar....nd,

Avez-vous jamals comparé les Faux-Cols “ARLINGTON" avec
" toutes les autres sortes que vous pouvez avoir en magasin, au point de

vue:

1—Du polds des matériaux.

2—De la résistance des boutonnidres.

$—De Ia symétrie du faux-col.

4—De Tl'espace pour I'ajustement de la cravate.
b—L’espect général. )

6—La satisfaction que vous procures & vos clients?

Nous avons la Marque CHALLENGE 2 $2.00 1a douzaine.

“
” ”

RUBBER
PYRALIN

2 $1.90 a
a ‘1:75 o/

Tous falts de mnférla.nx plus lourds de 38 1-39 que toutes les spé-
clalités qu'on vous offre, Examines et voyez qul vous donne la plus
haute valeur pour votre client, avant d’acheter un autre article quelel

“FAUX-COLS ARLINGTON"

THE MUAGTON COMPANY OF CANIDA LINTED

58 AVENUE FRASER

- TORONTO (Ont.)

Représentant dans 1’Ouest, R. J. Quigley, Winnipeg (Man.). -
> Représentant dans Ontario, J. A. Chantler & Co. (Toronto.)
... -Repnésentant dans I'Est, Duncan Bell, Montréal (Qud.),

DRISCIIY
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La Mode Masculine
PANTALON

Les mesures sont comme suit:
Longueur extérieure .. .

..41%% pouces.
Couture intérieure .. 32 4t

Taille .. .. .. .. .. .. .. ..........38 4

Siége .. .. . o5 4300 “

Genoux . . ..18 ‘

BOBB v o i v e i i e i ek e .. 161 ¢
Le devant

Abaissez une perpendiculaire de A.

De A & B, il y a la longueur extérieure; de Ba C, il y
a la couture intérieure; de Ba R il y a 1% de la coutu-
re intérieure plus 2 pouces; de C 4 D, il y a 1-6 du sie-
ge, tirez une perpendiculaire de D, C, E et B.

DeCaF,ilyal,dusiége;de Fal ilyal pou-
ce,de 142 ilyal pouce;de FaH,il ya 2 pouces,
toujours; de H & G, il y a 1-24 du sidge.

Le point K est le mi-chemin entre C et H; de B & L,
il y a 1a méme distance que de C & K; tirez une ligne
deLparK,deLaT,ilya 1 du bas moins 14 pouce;
deL a8, il y ala méme chose. .

DeMaQ,ilyalj dugenou;de M A E, il y a la mé-
me chose; de N2 Q,il y a 14 de la taille;de NaA P, il y
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8 la m8me chose; tirez les lignes de O & 1 et de O & 2
et- formez la partie de devant.
Le dos

Le point 9 est 14 pouce de Vintérieur de B, glissez
de D & 10, en pivotant & 9; de D 4 10, il y a 11 pouce;
¢levez une ligne de 9 par 10; ceci définit le point 3,
glissez de G & 7, en pivotant 3 Q; de S A W, il y a 1
pouce.

Placez 1’angle aux points 9-10 et tirez une ligne
croite jusqu’a 3; de G & 7, il y a 2! pouces; de Q &
V,ily a 1 pouce; de Ta V, il y a 1% pouce.

De 34 5,il y a 1 de la taille plus 21% pouces; de
ces 214, pouces, un pouce V est pris, ce qui donne 1-6
de pouce pour chaque différence de pouce entre la
taille et le sidge et 14 pouce pour les coutnres.

De 10 & 8, il y a 14 du sidge plus 114 pouce; tirez
une ligne de 8 par 5 en montant; placez I’angle a la
ligne 8-6 avec 1’angle droit restant sur 3 et tirez une
ligne de 6 & 3. :

Formez le dos et finissez.

LES COTONS IMPRIMES

Les cotops imprimés en lignes régulidres qui se ven-
daient habituellement de 10c & 15¢ sont maintenant A
25c et seront bon marché dans trois mois & 650c. Des
envois & présent en route, coutent 50c.

LES SALOPETTES

On annonce que les salopettes ont subi une hausse
de 50 cents la douzaine depuis le premier février, ce
qui porte leurs prix a $23.00 pour les lignes régulidres.
Une autre hausse devant prendre effet au ler mars,
portera le prix de gros & $2.00 1a salopette, soit $24.00
la douzaine, )

Les manufacturiers faisant des lignes de modéles
plus petits ont aussi avancé leurs prix, puisque les li-
gnes le meilleur marché qu’on puisse obtenir sont &
environ-$20.00 la douzaine.

Tous les manufacturiers sont d’accord & prédire les
prix de $26.00 a $27.00 pour la fin de 1’été..

LES FAUX-COLS EN HAUSSE -

Une rumeur qui n’a pas encore été confirmée a cir-
culé dernidrement, 3 V’effet que les manufacturiers de
fauxcols annonceraient “prochainement une nouvelle
hausse de prix portant les faux-cols & nne base de 20c
ou méme 25¢ au détail. ' r :

LES GANTS

Les voyageurs sont. en route avec leurs échantil-
lons de gants et mitaines pour 1’autommne 1918. Les
prix de la plupart des lignes demeurent sensiblement
les mémes que ceux de 1’an dernier, avec de légdres
hausses s’évaluant, dans quelques cas, jusqu’a 10 pour
100. . ’ L

Les manufacturiers de gants se montrent trds opti- .
mistes et disenit que leurs voyageurs sont bien accueil-
lis partout et prennent de bonnes commandes pour la

~ prochaine saison. =~ .

~ LES STORES EN HAUSSE
Les stores ont monté au ler janvier 3 $6.25 Ia dou-
zaine, pour les qualités les meilleur marché. Le prix
précédent était de $5.25. ° Avant la guerre, le prix de
ces articles ‘était de $3.25. . P e :
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Contentez votre Clientele

\

"REGULIER FORME

NOTRE COSTUME
SAC A TROIS BOUTONS

Nos vétements élégants, bien finis et de durée

NOUS MANUFACTURONS

DANS LA PROVINCE DE QUEBEC
Une ligne tres bien assortie de vétements

Hommes -- Garcons -- Enfants

Nos Prix sont trés Avantageux

ECRIVEZ-NOUS, NOUS VOUS ENVERRONS NOTRE VOYAGEUR

La Manufacture de Hardes de Victoriaville

| Manufacture de Vétements pour Hommes, Gargons et Enfants, Panhlom, Ete.

VICTORIAVILLE (P.Q.)

en lui fournissant

POUR

Nos Articles Donnent Satisfaction

— — —
== —

FORTE DEMANDE POUR LES DEUX

La saison. des Bourrures pour Col-
liendecbev;nx:-tmivte L.t
priétaires de chevaux prennen!
g'en grandes ' précautions, car les
chennxodtuvpde valeurpour
quonlenne(lhe

Les Beurrures’d
¢o sont d'une &

ont des carac tiques exclusives
brevetées qui constituent une gran-
de_amélioration sur les bourrures
ordlmim. de-fatigue.

Da-ulmd-:u hl“hxp&
puissent procurer ['argent ot
rience on lour offrant los colliers do
chevaux marque Tapates.

Les Gants de
Coton

sont en znnde demande A cette
ue de ’année et surtout cette
vu 'entrain avec lequel les
mentmnt dans la grande cam-
Blanche ou pagne de Production.

%a.a*h

or Massif berd en feutre romge.
lan,-l" L dimensions Les gants de coton Tapates obtien-
da 'u. e tm!.:nmblanmtrc
ianc let‘:md‘
e, a nnc‘
netuetibdmt”.
temps. Mettuen!n—

pour I'a

nde aunbmt'rn’

1

)

Quate en Paquetsw

“Victory”’
““North Star’’

‘Crescent |
“Pearl’ ’ |

Ces quatre qualltes sont certai-

- nement les meilleures qu’on puis- i

ge obtenir pour le prix. Elles

sont manufacturées avec des ma-

tidres de premiére qualité soi-
gneusement choisies, |

- Commandez-en & votre fournisseur.,

Section Tissus et Nouveautés -
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LA BANQUE MOLSONS

FONDEE EN 1858
Siége social - - Montréal
Capital versé - - - - . - $4,000,000
Fonds de Réserve - - - - - 4,800,000
COLLECTIONS

Encaissements faits dans tout le Dominion par
I’entremise de .cette banque et dans toutes les
parties du monde civiligé, par 1’entremise de nos
agents et représentants. Remboursements promp-
tement effectués aux plus bas taux d’échange.

Emisslons de lettres de crédit commerciales et de
lettres circulaires pour voyageurs valables
dans toutes les parties du Globe.
EDWARD C. PRATT, gérant général.

LA BANQUE NATIONALE

FONDREE EN 18¢0

———

Capital autorisé ..... $8,000,000
Capital vereé ... .. v oo o 2,000,000
Réserves . . . . . ..... £,000,000

Notre eervice de billets circulaires pour voyageurs
“Travellers Cheques” a donné satisfaction A& tous nes
clients; nous invitons le public & se prévaloir des avan-
tages que nous effrons.

Notre bureau de Paris,

14 RUE AUBER
est trds propice aux veyageurs .canadiens qui visitent
I'Europe. .
Nous effectuons les virements de fonds, les rembour-
sements, les encaissements, les crédits commerciaux en
Europe, aux Etats-Unig et au Canada aux plus bas taux.

SANQUE PROVINGIALE

DU CANADA
CAPITAL AUTORISE.. i - $2,000,000
CAPITAL VERSE ET RESERVE (su 31 dic. 1016) 1,700,000

82 Succursales dans les Provinces du Q-lbec. de I'Ontario et du
ouveau Brunswick

CONSEIL D’ ADMINIS‘I‘RATION

Président: Honorable H. LAPORTE.C.P., dtll maison Laporte Mas-
tin, limitée, administrateur du Crédit foncier franco-canadien.

Vice-Président: W-F. CARSLEY, capitaliste.

Vice:-Président: TANCREDE BIENVENU, sdministrateur Lake
of the Woods Milling Co., limited.

M. G.M BOSWORTH vice-présidept *‘Canadian Pacific Rail-
way Co

L'Hon. ALPHONSE RACINE, conseiller ligisiatif, président de
ia maison de gros Alphonse Racine limitée.
M. L-J-O BEAUCHEMIN, de Ia Libiairie Beauchemin limitée.

M. M. CHEVALIER, directeur MI Crédit foncier franco-
canadien

BUREAU DE CONTROLE
(Commissaires-censeurs)

Puddeln I hou alr A&EXANDRE LACOSTE, C.R., ex-juge en
chet de la cour du

vxce.mae’m Doctew E-P LACHAPBLLB. administrateur du
ranco-canad
- L'HON. N. rsnoonu. N. P., Minlstre sans portefeuille dans
le gouvernement de Québec.
- BUREAU-CHEF .
Directeur-général, M. TANCREDE BIENVENU.
Secrétaire, M.).-A TURCOT Inspecteur en CN
Chef Dﬂuummt de Crédit, - °  [ngpecteur, ~M. LAROSE,
- C-A. ROY ‘ M. ALEX. BOYER

Nova Scotia Steel & Coal Co., |

LIMITED
MANUFACTURIERS

ACIER on BARRES MARCHAND, MACHINERIE a
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER jusqu'a 48 pouces de large,
RAlLlon“T"doﬂ.ﬂ,u ot 40 livres A la vergs,
ECLISSES, ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS
DE FER.

GROSSES PIECES DEFORGE, UNE SPECIALITE

Mines de Fer--Wabana, Terreneuve.--Mines de charbon.

Hauts-Fourneaux, Fours & Réverbire A Sydney Mines,
N.-BE. — Laminoirs, Forges et Ateliers de Flnluuo
& New-Glasgow (N.-E.).

Bureau Principal : New Glasgow (N.-E)

& -

SAVOIR FAIRE SES ACHATS EST UN
GROS AGENT DE SUCCES
" DANS LE COMMERCE.

En consultant les annonces qui figu-

rent dans le “PRIX COURANT” vous )
obtenez les adresses des meilleurs mai-

sons oll vous approvisionner au mieux

-de vos intéréts.

BANQUE D’HOCHELAGA
Fondée en 1874. = L
Capital autorisé ................. . . .$10,000,000

Capital versé et fonds de réserve..... 7,700,000
Total de I'actif .................... 44,500,000

DIRECTEURS :

Messieurs J.-A. Vaillancourt, président ;
. ’hon. F.-L. Bélque, vice-président ;
A. Turcotte, E.-H. Lemay, 1’hon. J. M.
Wilson, A.-A. Larocque et A.-W. Bon

ner.
Beaudry Leman, gérant général.
Yvon Lamarre, inspecteur.

SIEGE SOCIAL: MONTREAL (112 rue 8t-Jaoques)

Bureau Principal: 95 rue St-Jacques
PG Leduc, gérant.

187 anrnlu ot Agenoes au Canada
——42 Bureaux de Qu&rtim—

Tout dépat D’UN DOLLAR ou plus ou-
vre un compte 3 la Banque sur lequel est
payé deux fois par année nn_mtérat au
taux de'3% 1’an.

| La Banque émet des LETTRES DE CREDIT CIR-

~ CULAIRES .et MANDATS -pour les voyageurs,
ouvre des CREDITS COMMERCIAUX, achdte
des traites sur les pays étrangers, vend des cha-
ques et fait des PATEMENTS TELEGRAPHI-
QUE-S sur les principales villes du monde; prend
un soin spécial des encaissements qui lm sont -
confiés, et fait remise prompbement au plus bal
taux de change.
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LA FUSION DES ACIERIES

Intéressantes déclarstions de M. Mark Workman et de
M. L. G. Beaubien

Dans le but de continuer les négociations au sujet
de la fusion de'leur compagnie, M. Mark Workman,
président de la Dominion Steel Corporation, se rencon-
trait & Montréal, avec MM. Bruce Mackelvie de Bos-
ton, qui représente les intéréts de la Nova Scotia Steel
& Coal Co.

A cette occasion M. Workman a, dans une entrevue,
soulevé légérement le voile qui recouvre ces négocia-
tions en cours. Interrogé sur 1’époque & laquelle il
pensait que cette question serait définitivement réglée,
il répondit: ‘‘C’est une question, non pas de mois, mais
seulement de quelques jours.”’ '

En ce qui concerne le contrdle futur de la nouvelle
compagnie projetée, M. Mark Workman a fait la dé-
claration snivante:

‘‘8i la fusion s’accomplit, ce'sera le Dominion Steel
qui sera le principal facteur de contrdle’’ et cette dé-
claration réfute, par le fait méme, 1’objection répan-
due que les intéréts financiers des Etats-Unis obtien-
draient le contrdle des deux compagnies.

“‘Les intéréts canadiens seront sauvegardés, a ajou-
té M. Workman, et puisque c¢’est le désir du gouverne-
ment canadien que les usines érigées en notre pays
pour la fabrication de plaques d’acier destinées a la
construction des navires soient 1’oeuvre de compagnies
canadiennes, il est évident que, si la fusion du Iron et
de la Nova Scotia se réalise, le contrdle de cette nou-
velle entreprise viendra d’Ottawa. Le programme de
développement et d’expansion de la Dominion Steel,

révoit une dépense de $10,000,000 & $12,000,000. A
tout événement cependant, la Compagnie n’a jusqu’a
présent eu aucune intention de construire des chan-
tiers maritimes et n’a élaboré aucun plan relativement
a un tel projet.”” - ’

M. L. G. Beaubien, qui posséde et controle plus de
parts de la Dominion Steel Co., que n’importe quel au-
tre actionmaire, déclarait dernidérement qu’il est per-

jn ce qui concerne l’installation de hauts fourneaux

sonnellement en faveur de la fusion, mais que, dans

'intérét méme de la Compagnie, il aimerait & étre mis
un peu plus au courant-de ce qu’on se propose de fai-
re. “J’aimerais, disait-il, pouvoir porter un jugement
en connaissance de cause, avant que le Burean de Di-
rection ne prenne une décision. Bien que nous soyons
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les actionnaires les plus importants de la Compagnie,
nous n’avons pas méme été consultés au cours des né-
gociations engagées, et cependant nous devrions avoir
notre mot a dire. M. Beaubien aurait; par conséquent,
formé le dessein d’adresser une lettre & certains des
ac.tionnaires et & quelques-uns de ses amis pour leur
faire un exposé général de la question.

LA NOTE AMERICAINE

Troisiéme année. Le 19 février 1918.

Le recul qui eut été sage de prévoir, s’est dessiné en
derniére heure.  On en peut dire qu’il ne vient pas
trop tot et que s’il ne s’accentue pas demain, il aura
été trés léger. La réaction en effet est de deux points
A peine et encore n’a-t-elle pas porté sur toutes les va-
leurs. Il semble que 1'orage auquel Lloyd-George de-
vra faire face, la reprise des hostilités en Russie et 1’0f-
fensive que les Allemands préparent en France y
soient pour quelque chose. Peut-étre toutefois serait-
il plus juste de voir dans le fléchissement de la jour-
née, la conséquence de la hausse rapide de ces derniers

. jours.

Il ne semble pas que Lloyd-George doive étre ren-
versé cette fois, mais si méme il succombait on devrait
se rappeler que les ministres sont éphéméres, qu'ils
passent et que le pays reste. C’est pourquoi on ne
doit pas accorder une importance extréme au départ
de 1'un, & l'arrivée de l’autre. La reprise des hostoli-
tés en Russie va obliger les Allemands & y maintenir
plusieurs corps d’armée; autant de moins nous aurons
sur les bras. Quant 3 1’offensive du printemps, elle

_est prévue et on s’y prépare.

Les facteurs de baisse n’ont done rien de trés sérieux
et pour y faire contrepoids restent les autres dont le
nombre est imposant. Nous dirons d’abord qu’avant
de lancer son emprunt, M. McAdoo veut laisser passer
le War Finance Corporation Bill et la loi qui comporte
le relevement du tarif des chemins de fer. Il veut
aussi faire garantir par le gouvernement, les dépdts
aux banques jusqu'a concurrence de $5,000. C’est un
moyen de faire sortir 1’argent du bas de laine, de le
faire tomber dans la caise d’épargne, puis dans celle
du gouvernement. ;

Spéculativement, il semble que la réaction ne sau-
rait étre qu’un entr’acte de la haunsse, une occasjon of-
ferte & ’opérateur de reprendre. position avantageuse
aprés avoir encaissé de substantiels bénéfices.

BRYANT, DUNN & CO.

VENTES PAR HUISSIER
NOTA. — Dans la liste ci-dessous,
les noms qui viennent en premier lieu
sont ceux des demandeurs, les sui-
vants .ceux des défendeurs; le jour.

I'heure et le lleu de la. vente sont

mentionnés ensuite et le mom de

I'huissier arrive en dernier Heu.

La Société d’Admiristration Générale
de Montréal, Hyman Edelstein, - 26
féyrier, 10 a.m. 426 Esplanade, De-
celles.

S. Heller, J. Labonté, 35 février, 10 a.
m., 204 Dalcourt, Proulx.

Alf. Pichette, Jos. Howard, 26 février,
2 pam., 829 Ontario Est, Proulx.

De Laval Co., Ltd, W. J. Edmunds, 23
février, 10 a.m., 1511 Wellington, Gi-

Oscar Desautels, J. D. Martineau, 23
février, 1 p.m. 448 Notre-Dame,
Maisonneuve, Coutu.

J. H. Gignac Ltd, The Deakin Cons-
truction Co., Ltd, 26 février, 2.30 p.
m., 87 Major, Marson.

Frothingham and Workman, Hyman
Shefler, 28 février, 10 a.m., 1466 Bou-
levard Saint-Laurent, Marson.

8. Croysdell, C. Finkelstein, 256 février,
1 p.m.,, 659 Coloniale, Proulx.

8. Croysdell, E. J. Lord, 26 février, 11
a.m., 506 Sainte-Catherine, Maison-

' neuve, Proulx.

Goodwins Ltd, E. P. Murray, 26 fé-
vrier; 11 am. 14 Amesbury, Apart.
98, Normandin.

T. Bellemare, B. Lipson, 26 février, 10
a.m., 307 Saint-Georges, Dockstader.

Frontenac Brewerles, . Ltd, Henri J.
Bourbonniére, 26 février, 10 am.,
1474 Saint-Denis, Vinet. =

Mme L. Barbeau, J. Talbot, 26 février,
3 p.m., 1268 Dorion, Bissonnette, 2

A. Content, Paul Queen, 18 février, 2
p.m. 2656 rue Wolfe, Normandin.

A. Pigeon, A. Bourguignon, 19 février,

2 pm., 23 Desjardins, Normandir. . =
Joseph Ward et al, C. A. D. Morgan et

al, 22 février, 10 a.m. 120 Saint-Jac-
ques, Marson.
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NOUVEAUX RECORDS

Les records obtenus pendant I'année
dernidre afirment de nouveau la po-
sition de 1a Sun Life of Canada com-
me Ia plus grande compagnie d'assu-
rance sur la vie du Dominion.

Ses méthodes d'aflaires loyaleset pro-
gressives )'ont flu:“ au premlier rang
pour les Nouvelles Affaires, le chiffre

total des polices en vigueur, I'actif,
les surplus de recettes, oaurplu- net,
le revenu total, le revenu provenant
des primes ot les palementsaux assu-
rés,"chaque année.

Benoit & De Grosbois

COMPTABLES
Auditeurs et Liquidateurs
CHAMBRE 42
No 20, rue 8t-Jacques, Montréal
Téléphone Main 2617

A Propos de la ,,Canada Life’

Les agents de la “Canada Life”
ont fait en 1915 pour $1,000,000
de plus d'affaires en Canada que
I'année précédente.

La “Canads Life" a payé aux
porteurs de polices, en 1015, §7,-
822,201, soit plus de $2,000,000
de plug que les palements pour
les mémes fins de n'importe
quelle année précédente et les
dividendes des porteurs de poli-
ces ont absorbé la majeure par-
tie de cette somme.

Le revenu de la “Canada Life”,
en 1915, a ¢€t6 de §9,333,632.19,
soit le plus élevé dans les anna-
les de la compagnie,

L'excédent gagné s'est élevé A
$1,480,866.

Le total des dividendes payés
aux porteurs de polices, en 1916,
a été de plus de $2,800,000.

HERBERT C. COX,
Président et gérant général

VO]. XXXI‘—‘N(I

ASSURANCES

Cautionnements
Judiciaires
Garantie de Contrats
Fidélité des Employés

Vie, Accidents, Maladies

Vol, Bris de Glaces
es
Responsabilité

de Patrons et Publique
Pharmaciens, Automobiles

La Prévoyance

160 rue St.-Jacques, Montréal
TEL. MAIN 1636
J. G. GAGNE, gérant général

L’AssuranceMont-Royal

Compagnie Indépendante (Incendie)
17 rue 8.-Jean, Montréal

'hon. H.-B. Rainville, Président
E., Clément, jr., gérant général

ESINHART & EVANS

Courtiers d’Assurance
'—-Bumu—-
EDIFICE LAKE OF THE WOODS

89 rue 8.-Sacrement
Téléphone Main 883 MONTREAL

WESTERN

ASSURANCE

Fondée en 1851 '
ACTIF, au-deld de . . . $3,000,000
Bureau Principal: TORONTO
(Ont.).
° W. R. BROCK, Président
W. B. MEIKLE
Vice-président et gérant général
C. C. FOSTER, Secrétaire
Succursale de Montréal:
61, RUE SAINT-PIERRE
ROBT. BICKERDIKE, gérant

GEO. GONTHIER H.-E. MIDGLEY
Licencié Inst. Comptable. Comptable Incorporé
GONTHIER & MIDGLEY

Comptables et Auditeurs
108 IUES.IIANCO IS-XAVIER - HONTREAL
Téléphone 2701- 9

Adresse télégraphique - “GONTHLEY"

JOSEPH FORTIER
Fabricant-Papetier
Atelier de peliure, reliure, typogra-
phie, relief et fabrication
de livres de eompubmu Formules

de bureau.
210 OUEST RUE NOTRE-DAME
(Angle do larue S.-Piscrs), MONTREAL

La Compagnie d'Assurance

Mutuelle du Commerce
Contre I'lncendie

Actif .. .. .. . $900,000.00
DEPOT AU GOU- . ’
VERNEMENT ... $60,660.00

—Bureau prlncipc.l:—
179 rue Girouard,: 8.-Hyacinthe

. Bureau Principal

Il Io de larue Dorehuur ouest
et I'avenue Unien, MONTREAL

DIRECTURS:
J.-Gardner Thompson, Prési-
dent et directeur gérant; Le-
wis Laing, Vice-Président et
Secrétaire; M. Chevalier; A.-
A.-G. Dent, John . Emo, S8ir
Alexandre Lacoste, Wm. Mol-
son Macpherson, J.-C. Rim-
mer, Sir Frédéric Willlams-
Taylor, L.L.D,, J.D. Simpson,
Sous-Secrét.

BRITISH COLOI

FIRE INSURANCE COMPANY
EDIFICE ROYAL, - 2 PLACE d’ARMES,  MONTREAL

CAPITAL AUTORISE, §2,000,000

CAPITAL SOUSCRIT, 81, 000 000

Agents demandéc pour les districts non repréeentée “L
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LA LEGISLATION DE L’'ASSU. tes quantités de produits alimen- soi, ne diminuent pas sensible-

RANCE-VIE

Différences dans les législations

provinciales affectant les con-
trats d’assurance-vie au COana-
da.

' Volonté.

C. — Limitation spéciale est
faite quant au coiit de copies au-
thentiques ou de lettres pour fins
d’obtention d’argent d’assurance.
Quand 1’argent de 1’assurance ne
dépasse pas $1,000.00, le cofit en
est de $4.00, quand il n’excdde

pas $2,000.00, le coiit en est de

$6.00 et quand le cofit en est de
$3,000, le cofit en est de $8.00.

Manitoba. — A. — Il y a pou-
voir de disposer du contrat sui-
vant volonté.

Saskatchewan. — A et B.—Ma-

me chose que dans 1’Ontario.

Alberta, — A. et B. — Méme
chose que dans 1’Ontario.

Colombie Anglaise, — Tous les
documents affectant les contrats
d’assurance devront 8tre filés,

Québec. — A. — L’assuré a le
droit de disposer de sa police dans
ses derniéres volontés et une co-
pie de ces volontés doit étre filée
dans les -archives de la compa-
gnie. ’

Nouveau-Brunswick. — A, B et
C. — La méme chose que pour
1’Ontario.

Nouvelle-Ecosse et Ile du Prin-
ce-Edouard. — A, B et C. — La
méme chose que pour 1’Ontario.

Terre-Neuve. — A et B. — La
‘méme chose que pour 1’Ontario.

VIVRES BRULES QUAND
L'EUROPE EST
AFFAMEE

Perfes énormes par les feux dans
léccntmpﬁ@sigra.imdel’ouest

Nous nous attardons trop fré-
quemment 3 boucher le faunsset
pendant que la bonde coule. Nous
savons que le feu a détruit de vas-

taires dans les manufactures et
les entrepots. M. F. J. L. Harrison,
gérant de la Western Canada
Grain Association, & Winnipeg,
fait savoir, dans une lettre adres-
sée & la Commission de la Conser-
vation, que, pendant 1917, au
moins 50 entrepéts & grain dans
la campagne, 2 dépots de vivres
pour hopitaux, et deux grandes
minoteries, ont été détruits par
le feu dans 1’0uest du Canada. Il
ajoute qu’environ 750,000 bois-
seaux de grain ont été rendus im-
propres a 1’alimentation humaine.
Une telle perte serait considérée
lourde en temps ordinaire, mais
actuellement ces dégits sont cri-
minels. Le gouvernement des
Etats-Unis, par 1’entremise de son
contrdleur des vivres, demande a
ses citoyens d’économiser 25 pour
cent sur la quantité normale re-
quise, ou un boisseau par téte. On
nous demandera peut-étre de faire
un tel sacrifice au Canada. En
nous basant sur cette proportion
nos pertes par le feu absorbe-
raient la moitié de 1’épargne de
toute la population des trois pro-
vinces des Prairies.

D’aprés les chiffres compilés par
la Commission de la Conservation,
les feux ont détruit, au cours des
trois dernidres années, 145 entre-
pots A grain, 45 minoteries et
moulins & mouture, 59 boulange-
ries et paitisseries, 26 établisse-

ments de salaison et entrepdts fri-

gorifiques, 36 fabriques de con-
serves, beurreries et fromageries,
334 divers entrepots et magasins,
3,746 granges et 117 meules de
mais.

La valeur en produits alimen-
taires endommagés par ces feux
s’éldve & plus de $15,600,000.00.
Maintenant que 1’existence du
Canada et de ses alliés dépend de
la conservation de chaque once de
production, la quedtion des pertes
par_le feu est d’une importance
majeure et demande immédiate
action. Les rapports montrent que
la cause des feux sont les défec-
tuosités des constructions, la né-
gligence de 1a part des occupants
d’habitations et les actes d’incen-
diaires. - Les efforts des compa-
gnies d’assurance, des services
d’incendie et des commissaires

d’imcendie, bien que louables .en

ment le nombre des feux. le gou-
vernement du Dominion devrait,
comme mesure de guerre, nommer
un fonetionnaire revétu du pou-
voir de mettre en force les régle-
ments destinés & protéger contre
le feu les fabriques de produits
alimentaires, les entrepdts et les
manufactures de munitions.

—

LA COMPAGNIE D'ASSURAN.-
CE MONT-ROYAL ’

Les actionnaires de la Compa-
gnie  d’Assurance Mont-Royal

viennent de tenir leur assemblée
annuelle.

Le rapport financier soumis par
les directeurs aux membres de
cette assemblée prouve que les af-

faires de cette compagnie sont
trés prospéres.

Les revenus des polices d’assu-
rances se sont élevés au chiffre
de $503,285.41, soit une augmenta-
tion de $73,679.73, comparative-
ment & 1’année précédente.

Si 'on ajoute & ce montant ce-
lui des intéréts et autres comptes
pergus qui a été de $60,274.30, ce-
la fait un total de $568,559.71.

Le montant des réclamations
payées durant l’année a été de
$246,374.85, ce qui représente 48.-
95 pour cent du revenu total.

Les revenus nets, aprés dé-
ductions de toutes charges et dé-
penses, ont été de $142,634.15. En
ajoutant cette somme a la balance

précédente des profits et pertes,
qui était de $415,114.93, cela fait
un total de $557,749.08, dont $88,-
306.71 ont été distribués aux ac-
tionnaires sous forme de dividen- .
des, - $39,118.28 versés, au fonds
de réserve et $17,823.07 au compte

des dépréciations. :

Le capital actif de la compa-

gnie se monte actuellement & $1- -

199,903.33, et le fonds de garan-
tie aux détenteurs de police qui -
comprend le capital payé, le .
fonds de réserve et la balance des
profits et pertes, est de $970,499.-
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Clark, Wm. oo -
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Regd. .

Cluett, Peabody ..... 47
Connors Bros. .. .. ..14
Couillard, Auguste . ... 58
Daoust, Lalonde & Cie.. 32
Delfosse & Co. -49
Dom. Canners (Ltd)
Dionne’s Sausage . . . . 8
Dominion Glass Co.,
Ltd. .. .. .. .. .. .. T
Dominion Textile . . . .
Couverture
Domlnlon Waddmg . .58
Dubrule Mfg. Co. . . . 47

Dunlop Tire and Rub-
ber (_}oods Co., Ltd. .38

Fontaine, Hann .. ...D8
Fortier, Joseph .. .. 56

Gagnon & L’Heureux . 58

‘Garand, Terroux & Cie 58

Gillett Co.(Ltd.) E. W. 14
Gonthier & Midgley . . 56

Gouvernement Provin-
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Greenshields . .42
Hall Coal Co. ..8
Hamilton Carhartt 46
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ciation . .. . .. .58
Hatton Co. .. .. .. .. 11
Hudon, Hébert & Co. . 12
Hudson Bay Knitting

— . Couverture
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Jonas & Cie, H .
Couverture mténeure 2

Kingston Hosiery . . . . 49
La Duchesse Shoe Co.,
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Liverpool-Manitoba . . 56
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de Victoriaville . . . . 53
Martin, P.-P. A8
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MeArthur, A . %
McCackey System i 12
MeArthur, A. .. .. .. %
Montbriand, L. R. . . . 38

Montreal Biscuit Co. . .

Nova Scotia Steel Co. i
Nicholson File. .. .. ..2)

Paquet & Bonnier . . . %
Poulin, P. & Cie. . .~. . 58
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Rolland & Fils, J.-B. . 8
St-Amour, Ernest . . . /8

- St. Lawrence Sugar Co.9

Schofield . .45
Steal of Canada e .. 23
Sun Life of Canada . . 56

United Shoe Machinery

Rubber .. .. . ..28 Regd. .. .. .. .... 39 Co., (Itd.) ... .. .. 34
Canadian Milk Products 7 Eddy, E. B. & Co. . . . 9 La Parisienne .. . 85 Western Ass. Co. .. .. 56
Canadian Salt .. .. .. 5 [Esinhart & Evans . . . 56 La Prévoyance .. .. . 56 Wisintainer . & Fils . . 25 |
Caron, L. A. .. .. .. ..58 TFairbanks, N. K. . . .. 6  Leslie & Co.,, A. C.. .25  York Merecantile Co. . 13

Neston fondle & 19 - New Victoria Hotel GAGm & L’HEUREUX

AUGUSTE COUILLARD

" IMPORTATEUR DE

r erronnerie ot Quincalllerie, Verres
& Vitres, Peinture, etc.

Spécialité: Polles de toutes sertes
Nos 232 a 239 rue S.-Paul

H. FON'I‘AM %mﬂm
QuEsEeE
L'HOtel des Commis-Voyageurs:

Plan Américan. Taux, 3 pastir de $2.00

COMPTABLES LICENOCIES ‘
(CHARTERED ACCOUNTANTS)
Chambres 3815, 816, 817, Edifies |
_ Bangque de Québeo
11 Place d’Armes, MONTREAL
Téléphone Bell Main 4012

Solan' MONTREAL v P.-A. GAGNON, C.A.
Tinkos St —"-.'- J--ARTHU'R L'HEUREUX, C.A. '
R S GARAND, TERROUX & CIE :
ot fait bénéfisler ses clients de cette’écono- Banquiers et Courtlers Vient de P
mie. Mmgon auu le au‘; m- o : N AL“ANAQ. . araltre
malle. Messieurs - rue Notre-DameOuest Moniréal H ROLLAND, AGRI-
e s ton Tris b g ' , COLE, COMMERCIAL KT

DES FAMILLES

: — 620 Année —

L.-R. MONTBRIAND

Téléphone Bel Publié ‘
L.-A.CARO ’ MAIN 3§70 - COMPAGNIE Jgg. 1ﬁom,mn
Comptable licencié Architecte et Mesureur, - » & FILS,

Institut des Comptables-et Au-
~ diteurs de 1a Province du Québec

48, Notre-Dame-O. Montréal

230 rue 8.-André,  Montréal. _MONTRBAL.

1 _ rien sur 368 ¢ar en y trouve aves :d':
; o8 e

B = % do conseils anscdetes, seavres
o e : ERNEST ST-AMOUR (o e sl SabeiseTLa Vilage o b
G ] M 70N ‘| Curateur et Liquidateurde Faillites L-..”' ".%G."’"‘--"’ﬂ"-'thl"-i
' PAQUET & BONNIER © . Commissaire pour 4 ooy o o i Tleoe-
" Comptables quuxdateurs. Audi- ~ Edifice Banque de Québec | Cot Mmanach d6id & populaiee resters encers uu

teurs, Préts d’argent, Collection No. 11 Place d’Armes, MONTREAL rang hmm__‘_tu geare.

Chambre 801 -Yéléphons Main 328, -1 - : "PRIX
|¥ 190 St Jacques :  MONTREAL : c""_"b'- 71"714' 150, — franco par la malle, 20¢c.

=
Tll.. H'Alﬂ 1980 Ml‘l o

: ‘ '- TG Vchib\’inlh.h
=} Collections et Achats de Comptes rs e

* Demandés par
EANDY COLLECTION ASSOC[ATION: 71A Rue Stdm ll-tr‘d

P. POULIN & CIE
- Bdm. cupu:.unnt. _BUREAUX DU SOIR: Jeo Mayer.H. C.S., : ,m,,"""m’-, oy tidoraed
_ 1517 Papinean LS, 1na Marqeets : n.-i-u-ua"'" R

Freis
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SPECIALITES

qui feront une

VENTE SENSATIONNELLE.

dans votre

DEPARTEMENT DE, GANTS

Les trois modéles ‘‘producteurs d'argent” auxquels les acheteurs
difficiles ont montré leur approbation pleine et entiére sont

l.e No 6762 3. un beau gant en chevrean blane avee pigire invisible, deux pressions, lar-
we décoration en soie noire et blanche.  (est un gant particulierement élégant, la piqu-

re invisible lui donnant un air de distinetion qui est trés attrayant.

. N 6055 1 un gant en Cape Tan, piqure P.X M. avee déearation noavelle en soie noi-
re. Ce gant a prouvé étre de vente populaire.

.o No 3061 W est un gant de nouveauté en Suede gris avee une bande de chevreau blane
au poignet. Il a une décoration de six rangs de soic noire.  Piqué P.X M. deux pres-
sions.  Un gant magnifique qui plaiva aux plus difficiles.

Les Gants [ B, K. sont établis, préparés et expédiés avee 'idée dominante toujours

devant nous, que plus novs faciliterons a nos clients la vente des Gants 11 1 K. plus nos

affaires augmenteront, at ¢’est pourquoi nous faisons tous les efforts possibles pour ren-

contrer ou prévoir les besoins qui sont un ATTRAIT POUR LES VENTES ct qui :lon-
nent un SERVICE SATISFAISANT.

Agissez rapidement.

Hudson Bay Knitting Co., Limited‘
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Tout ce qui se fait
en Coton

A

Coutils, Couvertures en Coton,
Couvre-pieds Ouatés, Couvre-lits,
Couvre-meubles, Draps et Toiles
pour Draps, Taies d’oreillers, Etof-
fes longues pour robes, Batistes,
Coutilsd’art, Cotonsblancs
et gris, Serviettes de toi-
lette et Toiles pour ser-
viettes, Sacs, Fils, Ficelles
et Tapis. '
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MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG
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Comprenant : Tissus Imprimes, (,/ W
Crépes, Galateas, Toiles pour Che- 7o o
mises, Canevas, Scrims a Rideaux, Y. 7 7z
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