





La Finlande, votre partenaire
sur le marché russe

otre entreprise a-telle déja songé &

la Finlande comme point de départ
pour accéder au marché russe en pleine
éclosion? Un partenariat avec une entre-
prise finlandaise peut accroitre considéra-
blement vos chances de succés en Russie.
Un partenaire finlandais vous apportera
la connaissance du marché, des contacts
déja établis, I’expérience et la fiabilité.

La Finlande commerce avec la Russie

depuis plusieurs décennies et a acquis
tout un savoirfaire en la matiére. En
2003, la Russie était le cinquiéme
marché d'exportation de la Finlande
et avait grimpé au froisiéme rang au
cours de la premiére moitié de 2004.
Les échanges bilatéraux devraient croitre
de 20 % en 2004, et les économistes
prévoient que la Russie sera le premier
partenaire commercial de la Finlande
dans quelques années.

Un partenaire fiable

Depuis maintenant plusieurs années, la
Finlande figure parmi les pays les plus
compétitifs au monde selon le Forum éco-
nomique mondidl et, selon la Transparency
International, serait le pays ov il y a eu
le moins de corruption en 2004. La
Finlande peut assurer aux entreprises
canadiennes des services fiables et ré-
duire les risques de I'instabilité politique,
la bureaucratie et I'incertitude quant aux
lois et aux réglements en Russie.

Les services logistiques sont une des
forces particuliéres des Finlandais. Par
exemple, la Finlande est le seul pays
d'Europe de |'Ouest ou |'écartement
des voies ferrées est le méme qu’en
Russie, ce qui permet d'expédier des
marchandises sans subir les pertes de
temps liées au déchargement.

Les industries russes de la construction,
du pétrole et de I'énergie, de la transfor-
mation du bois, du conditionnement, des
télécommunications, des aliments, des
transferts de technologies et de |'environ-
nement sont frés vigoureuses, et les
Canadiens et les Finlandais peuvent
allier leur savoirfaire pour tirer profit des
débouchés qu’offre ce pays.
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L’Union européenne (EU) est le plus
important partenaire commercial de la
Russie. Elle reconnait que les relations com-
merciales entre la Finlande et la Russie sont
trés importantes et que la coopération est
bien établie. Naturellement, en tant que
pays membre, la Finlande peut servir de
lien pour la Russie dans le cadre de projets
et d’activités de financement de I'UE.

Les Finlandais jouent également un réle
actif dans la politique transfrontiére de
I'UE, laquelle vise la mer Baltique, I'océan
Arctique et le Nord-Ouest de la Russie.
Les domaines de coopération englobent
I'environnement, la sécurité nucléaire,
I'énergie, les infrastructures, la justice et
le développement social. Notons comme
exemple de partenariat finlandais |'usine
de purification de I'eau de Saint-
Pétersbourg, projet qui a fait appel a des
entrepreneurs finlandais et suédois et &
plusieurs institufions de crédit internationales.

Soutien finlandais

L'organisation exportatrice finlandaise
Finpro offre un programme spécialisé
pour accroitre la coopération avec la
Russie et les pays Baltes, appelé New
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Northern Europe Program (NNE). Ce
programme est centré sur le Nord-Ouest
de la Russie, soit Saint-Pétersbourg,
Novgorod, Murmansk, Archangelsk et
Tver, et jusqu’a Moscou. Dans le cadre
du NNE, le « boulevard des affaires »
a été créé pour servir de plate-forme et
faciliter le réseautage et la coopération
entre les entreprises finlandaises et
d'autres entreprises occidentales et
russes. Ce programme est un autre
exemple de savoirfaire des Finlandais
lorsqu’il s'agit de traiter avec la Russie.

Pour de plus amples renseigne-
ments sur le marché russe, communiquez
avec Hector Cowan, consul général,
consulat général du Canada & Saint-
Pétersbourg, courriel : spurg@
international.gc.ca, ou avec John Kur,
délégué commercial principal,
ambassade du Canada a Moscou,
courriel : mosco+d@international.gc.ca.

Pour de plus amples renseigne-
ments sur le marché finlandais, commu-
niquez avec Andrée Cooligan, déléguée
commerciale principale, ambassade du
Canada & Helsinki, courriel : andree.
cooligan@international.gc.ca.

Pour recevoir automatiquement de
I'information sur les marchés finlandais
et russe, inscrivez-vous pour obtenir votre
propre délégué commercial virtuel &
www.infoexport.gc.ca. ¥
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Air Canada, Apotex, DuPont, Canus
Goat's Milk, Please Mum, Rhoxal Pharma
et Swiss Medica ont également fourni des
biens et services valant plusieurs millions
de dollars a Vision mondiale. Ainsi, Air
Canada a offert plusieurs vols pour
acheminer les secours (médicaments,
matériel de purification d'eau, denrées
non périssables, vétements et matériel
pour abris) vers les régions dévastées en
Indonésie. Zenon Environmental Inc., qui
tire plus de 10 % de ses profits en Asie,
a envoyé des systémes de traitement de
I'eau aux victimes du Sri Lanka et de
I'Inde gréce & l'assistance d’Eureka
Forbes et de Vision mondiale pour
appuyer |'aide en Asie.

Les entreprises canadiennes ont réagi
rapidement et généreusement & la suite

du tsunami et des tremblements de terre
en Asie du Sud et du Sud-Est. Elles sont
invitées & continuer de verser des
confributions financiéres aux organismes
internationaux compétents et aux ONG.
Pour obtenir de plus amples
renseignements ou la liste des ONG
et organismes infternationaux, consultez
le site Web de I’ACDI (www.acdi-
cida.gc.ca) ou faites le 1 800 230-
6349 ou le (613) 997-5456. Les
fournisseurs canadiens de services ou
d’équipement intéressés a participer &
I'effort de reconstruction devraient
prendre contact avec Leigh Wolfrom,
Direction du financement international,
Commerce international Canada, tél. :
(613) 9920747, courriel : leigh.
wolfrom@international.gc.ca. %

Les entreprises autochtones canadiennes
sont bien accueillies a Washington

La Banque mondiale et la Banque inter-
américaine de développement ont invité
récemment & Washington 12 entreprises
autochtones canadiennes de la Colombie-
Britannique, de I'Alberta, de la Saska-
tchewan et de I'Ontario dans le cadre
d’un colloque de deux jours sous le théme
« les peuples autochtones et le dévelop-
pement durable ». Les employés des deux
institutions financiéres infernationales (IFl)
en ont appris beaucoup sur le savoir-
faire des Autochtones du Canada dans
le domaine des ressources naturelles,

de la haute technologie et du tourisme
culturel — connaissances que ces IFl
pourront mettre & profit dans la réalisation
de projets commerciaux autochtones
dans les Amériques.

A l'arrivée de la délégation @
Washington, le Bureau de liaison avec
les institutions financiéres internationales
(wwwe.international.gc.ca/ifiwashington)
de I'ambassade du Canada & Washington
et les bureaux des directeurs exécutifs
canadiens des deux banques ont présenté
briévement leurs principales responsabi-
lités et expliqué comment les entreprises
canadiennes peuvent profiter des débou-
chés qui s'offrent, avec 'aide des IFl. En
plus de la délégation invitée, ont participé
a la mission des entreprises canadiennes
ayant de |'expérience dans |'établissement
de relations entre des groupes autochtones
du Canada et d’Amérique latine dans le
cadre de projets financés par les IFl.

En échange du partage de leurs
expériences et de leurs histoires de
réussite, les banques ont fourni aux
participants un apercu de leurs politiques,
programmes et procédures contractuelles
a I'égard des peuples autochtones. Une
troisiéme séance, organisée par |'université
Georgetown, a permis aux délégués
d'avoir une vue d’ensemble des réalités
sociales, économiques, politiques et
culturelles des populations autochtones
en Amérique latine.

Au cours des exposés des experts invités
a participer au colloque, |'entreprise
québécoise Turtle Technologies Inc.
(www.turtletech.ca) a fait ressortir le réle
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Charles Bassett (G gauche), directeur général canadien de la Banque interaméricaine de développement,

s’entretient avec Joe Norton, président de la société Mohawk Internet Technologies, lors du colloque sur les

peuples autochtones et le développement durable.

de la haute technologie dans le dévelop-
pement économique, social, politique et
culturel des collectivités autochtones.
L'entreprise a présenté la technologie
Internet tridimensionnelle qu’elle met au
point avec |'entreprise d'Ottawa iSite
Technologies (www.isitecorp.com).

L'Alberta Chamber of Resources
(www.acr-alberta.com) en collaboration
avec EnCana (www.encana.com) et
Doug Golosky (www.goloskygroup.com)
ont expliqué comment la Chambre et ses
membres ont collaboré avec des collec-
tivités et des entrepreneurs autochtones
dans le secteur des ressources naturelles.

la Cameco Corporation
(www.cameco.com), de Saskatoon,
qui se spécialise dans |'exploitation
de I'énergie nucléaire, et le chef Harry
Cook de Kitsaki Management Ltd.
(www.kitsaki.co), de la Bande indienne
du Lac La Ronge en Saskatchewan, ont
parlé de leurs relations d'affaires et com-
munautaires de longue date. Cameco a
développé des liens privilégiés avec la
population autochtone depuis sa création
il y a 30 ans.

La société albertaine Keyano
Pimee Exploration Company Ltd. a
raconté |'histoire de son projet avec les
populations autochtones de I'Equateur, et
Beverly O’Neil de Designing Nations
(www.designingnations.com) a fait un
survol du développement du tourisme

autochtone en Colombie-Britannique et
expliqué comment cetfte expérience
peut étre pertinente pour le dévelop-
pement de projets touristiques similaires
au sein des collectivités autochtones
des Amériques.

Tournés vers l"avenir

Les participants canadiens ont exprimé un
intérét pour la mise sur pied d'un pro-
gramme de mentorat destiné & d'autres
entreprises et organisations autochtones
d'autres pays. lls ont également convenu
de participer & des vidéoconférences
organisées par le Global Development
Learning Network, un partenariat entre
des centres de téléapprentissage pour le
développement durable et la réduction
de la pauvreté.

La délégation explorera aussi la
possibilité de concevoir et de meftre en
ceuvre des projets individuels en collabo-
ration avec les IFl et en partenariat avec
des entreprises canadiennes qui ont
I'expérience de la réalisation de contrats
avec la Banque mondiale et la Banque
interaméricaine de développement.

Pour plus de renseignements,
communiquez avec Rosi Niedermayer,
Commerce international Canada, courriel :
rosi.niedermayer@international.gc.ca,
ou avec Patrick Brennan, Affaires
étrangéres Canada, courriel :
patrick.brennan@international.gc.ca. w
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AGRICULTURE ET AGROALIMENTAIRE

La NouveLLe-ORLEANS, LouisiaNE — du 25 au 29 mai 2005 —
La 14¢ édition annuelle de la New Orleans Wine Food
Experience présente quelque 800 vins du monde entier ainsi
que les créations culinaires de plus d'une centaine de restaurants
parmi les plus réputés de la ville. Pour plus de renseigne-
ments, communiquez avec le consulat général du Canada a
Dallas, tél. : (214) 922-9806, téléc. : (214) 922-9815, courriel :
dalastd@international.gc.ca, site Web : www.nowfe.com.

Taipel, TAIWAN — du 16 au 19 juin 2005 — Food Taipei 2005
est la plus importante foire alimentaire de Taiwan avec plus de
54 000 visiteurs et 17 pavillons nationaux, dont le pavillon du
Canada financé par Agriculture et Agroalimentaire Canada.
Pour plus de renseignements, consultez le site Web :
www.taipeitradeshows.com.tw/food.

MELBOURNE ET SYDNEY, AUSTRALE — du 17 au 19 juin, et les Ter,
2 et 3 juillet 2005 — Visitez le Good Food & Wine Show
et découvrez une vaste gamme de produits gastronomiques, de
vins nouvellement élaborés, de biéres artisanales ainsi que les
derniéres tendances en matiére d'appareils de cuisson et d'us-
tensiles de cuisine. Pour plus de renseignements, commu-
niquez avec Sarah Powles, hautcommissariat du Canada &
Canberra, tél. : (011-61-2) 6270-4000, téléc. : (011-61-2)
6270-4069, courriel : sarah.powles@international.gc.ca.

BIO-INDUSTRIES

MunicH, ALLEMAGNE — du 5 au 7 avril 2005 — BioAnalytica
est la premiére foire commerciale et conférence consacrée aux
domaines de la bio-analyse, des bio-industries et des sciences
de la vie. Pous plus de renseignements, communiquez
avec le consulat du Canada & Munich, tél. : (011-49-89)
2199-570, téléc. : (011-49-89) 2199-57-57, courriel :
munic@international.gc.ca, site Web : www.analytica.de.

EXPOSITION MULTISECTORIELLE

Le Care, Ecypre — du 25 au 28 avril 2005 — La North
Africa International Trade Exhibition est la principale
exposition multisectorielle infernationale de I'Egypte, attirant des
exposants de 25 pays. Cette manifestation met & I'honneur un
large éventail de secteurs, du batiment et de la construction aux
industries médicales, en passant par les Tl, les produits industriels
et le pétrole et le gaz. Pour plus de renseignements,
consultez le site Web www.arexpo.com.

PLASTIQUES

SANTIAGO, CHIL — du 25 au 27 mai 2005 — Chileplast
2005 est une exposition internationale dans le secteur des
plastiques qui réunit des entreprises du Chili, d’Amérique
latine et du monde entier. Pour plus de renseignements,
communiquez avec Exhibits S.A., tél. : (011-56-2) 333-8511,
téléc. : (011-56-2) 333-8510, courriel : evogel@exhibits.cl,
site Web : www.exhibits.cl.

MATERIAUX DE CONSTRUCTION

DoHA, Qatar — du 18 au 21 septembre 2005 — Project
Qatar 2005 est un salon commercial international consacré aux
technologies et matériaux de construction, au matériel et aux
technologies sans danger pour I'environnement. Pour plus de
renseignements, consultez le site Web www.projectqatar.com
ou communiquez avec I'ambassade du Canada au Koweit, tél. :
(011-965) 256-3025, téléc. : (011-965) 256-4167, courriel :
kwaittd@international.ge.ca, site Web : www.infoexport.gc.ca/kw.

TECHNOLOGIE ET MATERIEL AGRICOLES

SANTIAGO, CHIL — du 5 au 7 mai 2005 — Exporiego 2005
est une foire internationale du matériel d'irrigation axée sur les
nouvelles technologies, le matériel, les services, produits et four-
nitures dans ce domaine. Pour plus de renseignements,
communiquez avec Exhibits S.A., tél. : (011-56-2) 333-8511,
teléc. : (011-56-2) 333-8510, courriel : evogel@exhibits.cl,
site Web : www.exhibits.cl.

HamittoN, NouveLLe-ZELANDE — du 15 au 18 juin 2005 —
Fielddays 2005 constitue la plus importante foire agrocom-
merciale de I’hémisphére sud et attire 1000 exposants et plus
de 115 000 visiteurs. En fait, les ventes réalisées par les ex-
posants au cours de cefte manifestation I'an dernier ont atteint
de nouveaux sommets, se chiffrant & 131,5 millions de dollars,
soit un bond de 60 % par rapport @ 2003. Pour plus de
renseignements, consultez le site Web www.fielddays.co.nz.

TIC

Lacos, NiciriA — mai 2005 — Computer Technology and
Office Equipment 2005 est le plus grand salon des TIC au
Nigéria. En plus de ce salon de 5 jours, il y aura des colloques,
des tables rondes et des exposés présentés par des gens du
secteur. Pour plus de renseignements, communiquez avec
Josephine Branco, hautcommissariat auxiliaire du Canada &
Lagos, tél. : (011-234-1) 262-2512, courriel : josephine.
branco@infernational.ge.ca, site Web : www.infoexport.gc.ca/ng. s

Service des renseignements

Le Service des renseignements de Commerce infernational Canada et d'Affaires
étrangéres Canada offre aux exportateurs canadiens des conseils, des publications

et des services d’orientation. Les renseignements de nature commerciale peuvent étre obtenus par téléphone au 1 800 267-8376
(région d'Ottawa : (613) 944-4000), par télécopieur au (613) 996-9709 ou par Internet (www.international.gc.cal).
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