~ TISSUS

TISSUES & DRY GOODS

=

MONTREAL DECEMBRE, 1911 N° 12

ETOFFES A ROBES
de PRIESTLEY

Pour le Printemps 1912

Les nouvelles lignes d'Etoffes & Robes de Priestley ‘ (ll': 3:‘3’: -
sont actuellement entre les mains de nos voyageurs ; /71 cette dm‘“;&
cette belle collection est sans contredit la plus par- \ 4 \
faite que nous ayons jamais offerte. l Les Serges
I Sandown
LE PLUS SUR MOYEN D’AUGMENTER ¥ pour Paletots
VOS AFFAIRES EN ETOFFES A ROBES ‘ sont les meilleures
EST DE DONNER LA PREFERENCE ¢! phon
AUX ETOFFES PRIESTLEY. S .
Enroulées sur le “Varnished Board™
(2“"](‘\](‘5-\]"< d“ nos nouveaux vlbl.‘ﬁu.‘ en f()\l‘!'ul. -
e v/+ ¢ les tendances de la mode : Employas-vous los Elscirs Pelosiey pout wos snnsases
Popelines Syria Ambrose Soie et Laine Serges Concord
Tissus Viola Henrietta Soie et Laine Serges Sandown ‘
Rosetta de Laine Tussor Royal Serges Créeme pour Costumes |
Panamas finement rayés : Sergeg finement rayés : |
I en Marine et Blane Créme ¢t Bleu Marine ‘

Blen-Marire et Bl

Les Tissus noirs de PRIESTLEY seront sans aucun doute en forte demande.

Croisés Ravenna, Chaine Soie Popeline de Madras en Laine Noire 1
Helena, Chaine Soie Mohair Gris pour Costumes |
Eudora, Chaine Soie Etoffes a Costumes en Laine Noire Portland

Lainages Noirs :
Toledo, Rosetta, Veletta, Cintra. Etolia, Voiles, Satins, Broadclohts

Seuls Agents pour les Etoffes a Robes de PRIESTLEY. |

GREENSHIELDS LIMITED, MONTREAL.




®

Vos
Clients
Demandent
Ces

Marchandises.

TISSUS ET NOUVEAUTES

ES meilleures de leur sorte marchandises fraiches, attray-

antes disposées séparément en boites faites expressé-

ment pour Noél , qui vous donneront un profit — plairont a
vos amis et se vendront.

Mouchoirs Fantaisie

Jabots de Coté a $7.50 la douzaine

Ruches de Cou & $2.25 la douzaine

Ceintures & $2.25 et $4.50 la douzaine.

Cols Fantaisie & $2.25 et $4.50.

Parapluies de dame a $2.00 chaque

Cravates d'homme a $2.25 et $4.50 la douzaine
“Mufflers ' a $4.50 la douzaine.

Bretelles a $4.50 la douzaine

Echarpes pour Automobilistes & $1.00 chaque

Vous pouvez vous servir de quelques-uns de ces articles.
Ecrivez —dites ce que vous désirez et vous I'obtiendrez par
retour du courrier.

The W. R. Brock Company (Limited)

MONTREAL.
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TISSUS ET NOUVEAUTES

OUS remercions nos
amis de l'appui
chaleureux qu'ils nous
ont donné dans le passé.
Espérant qu’ils conti-
nueront a nous accorder
leur patronage a l'ave-
nir, nous leur souhaitons
A tous une année heu-
reuse et prospére en

1912.

Tooke Bros., Limited.
MONTREA.L




TISSUS ET NOUVEAUTES

Le Principal Département de Bimbeloterie
du Canada.

Une vente d’article de tablettes profi-
tera a vos affaires en Janvier.

Parmi les ventes spéciales que font les commergants pendant
le mois de janvier de chaque année, une vente d'articles de
tabletie est considérée maintenant comme des plus impor-
tantes. Depuis plusieurs années nous conseillons cette vente
4 nos clients, et chaque année ils y adhérent en plus grand
nombre. La vente spéciale darticles de tablette a
toujours eu du succes. ¢ .

Nous coopérons avec vous a fous les points de vue.

Nous pouvons fournir des renseignements com-  Nous suggérons aussi des idées pour annonces
plets au sujet d'articles pour cette vente, conver  avec illustrations.  Ces annonces ont eu beau-
nant a toute localité. Nous donnons une liste  ccup de succés. . .

compléte de ces articles avec leurs prix d’achat

et de vente. Lesvaleurs sont exceptionnelles ;  Une vente de ce genre attire le public dans
cela est di a la demande énorme qui a lieudans votre magasin. On peut se fier & la qualité
ce département et aux nombreuses lignes exclu- de tous les artic les de cette ligne.  Les petites
eives qui y figurent. . choses ne sont pas & négliger .

el
———

Demandez des renseignements dés maintenant afin d'avoir une bonne
livraison et d'étre prét en tout point pour unc vente des le
commencement de I'année prochaine.

GREENSHIELDS LIMITED
MONTREAL.

\
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RBonne HAnnée

NUUS voici au S(‘UI‘ d‘u"l‘ no l\“”l’ année, l)A\I\‘ ( u(‘l( ues ‘I)Ul.\' .t‘r\ sera ‘xl“ d!‘ C(‘“f‘ que nous venons d(‘
juelques | S i

vivre et c'est le moment ou jamais quels qu'aient ¢té le résultats de celle qui termine, de faire appel & des

jours meilleurs.

f‘“(’ n'aum ‘ﬂl.\if“ plﬂCP que rarement aux

Pour les uns, la défunte année aura été une longue suite de succes
déceptions et le sentiment général sera empreint de la plus heureuse prospérité.
Que p(il]l“”nﬁ-n()us 5()\]‘]5\“(" il ces prwil("gu"s sinon (|U(‘ l‘an""‘e |Iui commence 5()“ SP“I‘)Iabl? et m"l""UH'
et leur procure & nouveau toute une série de légitimes et douces

encore si possible, a celle qui demain sera du passé,

satisfactions ?

1911 des heures de déboires, de deuils

A ceux qui moins favorisés par la fortune, auront compté au cours de

et d'affliction, nous disons : que les lendemains de compensation ne peuvent manquer de surgir s'ils s'arment de courage

et s'ils ont cette belle confiance en I'avenir qui décuple les forces et méne ‘infailliblement au succes.

A ces derniers surtout nous souhaitons un bon 1912, nous voudrions que par un juste retour des choses, ils

soient comblés dans tous leurs désirs d’ autant qu'ils ont eu des heures mauvaises et des minutes d'abattement. 1

Enfin & tous nos lecteurs, @ tous ceux dont nous tentons de soutenir | effort comme ils soutiennent le notre,
nous adressons nos virux les meilleurs de santé, de bonheur et de prospérité, et nous leur disons gaieniént comme un

présage de jours ensoleillés : Bonne Année !

Tissus et Nouveautés

Asihoihkos A

SIFACETAT

ASATIAC




6 TISEUS ET

NOEL ET JOUR DE L'AN

Existe-t-il deux mots, deux noms plus évocateurs de
honne joie populaire que ceux-la? Est-il une epoque de l'an
née qui suscite un tel entrain pour les reunions de famille et
repande un air de féte aussi unanime gue celmi qui regne pen-
dant cette semaine allant de la Noel an Premer de I'An 1"
serait difficile de pointer sur le calendrier une fete attendue
par tous avee plus d'impatience aussi bien par les grandes
personnes que par les enfants. Cette « wble date ne saurait
passer inapergue pour qui gue ce soit et chacun selon  ses
moyens en iéte la venue par des réjonissances marquees de
la plus franche gaité, C'est la fete de Vartisan aussi hien que
du riche

Les rues saniment d'une foule inaccoutumee bien diffe
rente de la foule affairée et pressée des épogues ordinaires
Son allure est celle d'une flanerie curicuse qui ne dedaigne
pas l'arrét tous les dix pas et I'extase devant les magasins

brillamment achalandés. Cest qu'a nulle €poque de lannée
on ne se sent un tel besoin de dépenses; argent vous britle
littéralement
jeter des dollars sur les comptoirs et dacquérir les choses

yoche, on éprouve le besoin impérieux  de
I

les plus couteuses que on rencontre

Bienheurcux ce temps dont les enfants savent prohter
établissant longtemps @ Pavance une selection des cadeaux
qu'ils seraient heureux d'avoir pour leurs étrennes, Car rien
ne se refuse i cette date, ils le sacent hien les jolis bambins
cajoleurs

Les femmes ne scraient pas femmes, si elles ne choisis
saient pas également ce moment pour exprimer leurs voeux,
leurs désirs de tel article ou telle toilette dont elles ont une
envie folle

It de cette éclosion de désirs fleurissant sur tant

le
vres est née cette mode, cette coutume, st apprecie des hé
néficiaires, des cadeaux de Noél et du Jour de I'An

Fn réalité, lorigine de cete pratique st a coup sur
putable & Santa Claus. Pour ne pas faire de jaloux, il a fallu

contrebalancer les joujoux mis dans les sahots des petits
par des cadeaux mis entre

nes huit jours aprés. Cette double forme d'étrennes s'adres-

les mains des grandes person

sant a deux catégories différentes divise fatalement les arti-
cles offerts a cette date en deux especes distinctes: 1o Les

cadeaux, (voyons, comment dirions-nous?) et bien les ca
deaux tout court, et 20 les étrennes utiles. Les premiers con
sistent en jouets, bonhons, etc, ils sont d'un prix trés abor-
dable et n'entrainent qu'a une dépense relativement minime
Mais les secondes, d'une variété infinie, ne manquent pas d'e-
tre plus dispendieuses; elles font souvent les cauchemars des

maris, car ce que femme veut il faut y passer, il n'y a pas

erreur,

\u demeurant, les hommes ne sont pas les senls & faire
des cadeaux; les dames ne manquent pas de s'ingénier aussi
i déconvrir 'heureuse surprise qui pourra procurer de la joie
et il nest pas rare qu'un mari qui a offert i sa femme pour
le jour de I'an une de ces bienheureuses étrennes utiles sous
forme d'un manteau de 330 dollars regoive en échange...une
cravate de $3.50! T1 est vrai que U'intention ¢'est tout, et com
me le dit le proverbe: “La fagon de donner vaut mieux que
ce qu'on donne”

Les commergants ne sauraient se plaindre de cette manic
furiense des cadeaux

Pendant la période de Noél et du Jour de I'An, ils de
viennent l'objet de visites ininterrompues, leurs magasins re
gorgent de monde et se trouvent envahis par une foule avide
d'achats, c'est 1a cohue dont ils auraient tort de refréner
I'emballement et si cette semaine de féte fait la joie des da-
mes, des enfants et méme des messieurs, car le ploisir de

NOUVEAUTES

donner dépasse souvent celui de recevoir elle ne mangue pa

non plus bien que pour des raisons differentes de faire

celle des commergants-détaillants et de contribuer i la ven

site de leurs affaires

LE BANQUET DES VOYAGEURS DE COMMERCE

Le banquet annuel de I'Association des Voyageurs de
Commerce a eu lieu lundi dernier 18 courant & 'Hotel Wind
sor et a obteny, comme toujours, le plus franc succes I'lus
de 500 personnes y assistaient et V'entrain le plus cordial ne
cessa d'y régner pendant toute la soirée,

Le banquet était presidé par M. Chas Gurd, ayant a sa
droite I'hon. M, Doherty, et a sa gauche Sir Wilfrid Lauricr
on remarquait en plus, i la table d'honneur, Phon. G E. Fos
ter, J.-B. Giles, Son Honneur le Maire Guerin, R.-C. Wilkins,
C.-C. Ballantyne, J.-S McDougall, Fred. Hughes, David Wat
son, Henri Bourassa, Lt.-Col. Massey, F.-8. Coté, D.-M. Le-
febvre, J.-E.-L. Dubreuil, vice-président; Max Murdox, tré-
sorier; Albert Sévigny, M. P, ]J. Obalski, vice-président de
la Chambre de Commerce Frangaise; Frédéric-C. Lariviére,
président de la Chambre de Commerce; A. Benoit, prési
dent du Club des Voyageurs de Commerce, et H.-W. Wads
worth, secrétaire de I'Association

Sir Wilfrid Laurier prenant la parole aprés M. Doherty
dit ce qu'il pense du voyageur de commerce; c'est le meil-

leur compag
2 dit le fabuliste Lafontaine “quiconque a beaucoup
vu peut avoir beaucoup retenu” et la compagnie d'un voya

n qu'on puisse rencontrer ajoute-t-il car com-

me l'asit

geur de commerce est des plus intéressantes ct des plus uti
les; ses voyages répétés dans les différents pays lui donnent
une connaissance approfondie des sentiments des peuples et
en font un instrument de propagande éminent
Sir Wilfrid Laurier rappelle la prospérité étonnante de
notre commerce qui atteindra avant peu $1,000,000,000

L'hon. M. Foster assure que le parl
dactivité et fera tous ses efforts pour le développement du
commerce canadien et servir ainsi la cause des voyageurs qui
en sont les “missionnaires”.

M. Bourassa clot la série des discours par un ¢loquent

ment  redoublera

plaidoyer en faveur de I'union des races et la soirés s'achéve
sur le chant du “God save the King” et de “O Canada”

FUNERAILLES DE M. CLEGHORN

Les funérailles de M. James Power Cleghorn ont cu licu
le samedi 16 décembre et ont €té suivies par une nombreuse
assistance

Beaucoup d’hommes d'affaires occupant d'importartes si
tuations y assistaient pour rendre un dernier hommage & Van
cient président du Board of Trade.

Aprés la cédémonie funébre, qui eut lieu & I'église St Ja
mes The Apostle, le cortége s'est rendu au cimetiere protes
tant ol a eu lien 'inhumation.

Parn sonnes présentes, on remarquait M. George
Hendrick et d'autres membres du Board of Trade, Lieut.-Col
Brock, Lieut-Col. Gault, M. Harry Joseph, Dean Shepherd,
de 'Université McGill, Harry Jamieson, M. J.-R. Dougall, M
George Chillas, M, H.-A. Darling, M. John M. Duff, M. Alex
Fraser, M. George Creak, M. St. George, Dr Mackenzie, M
Aleen Cummings, M. A-A. Belique, M. H.-B. Tait, M. F.-\
Hawthorne, M. H, Binet, M. Frommings, M. Berchard, M. J.
Johnson, M. C.-B, Gordon, M. K. Booth, ain i qu'un grand
ce ne nous per act pas de cter

les

nombre d'autres que I'es|

\
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LE CANADA ET LA FRANCE

Sous ce titre, la Chambre de Commerce Irangaise de
Montréal publie @ Poccasion du 2se anniversaire de sa fon
dation un ouvrage remarquable dont la documentation sera
d'un puisant interét pour le commerce la finar 'agricul
ture et l'industri

Cette publication luxueust d'un t parfait et d'une s¢

est sans contredit ce

cction rigoureuse et
été fait de plus complet sur le Canada. Toute les question
prenante, toutes les

v sont abordées avec une precision st
informations y sont ¢ ensées de fagon claire et concis
Cest une véritable géographie économique du Canada
mentée et discutée par les hommes les plus autorise
La premiére partic comprenant les 2/3 du volume est ex
lusivement réservee au Lanada Mentionn tout les qu
ons qui y sont traitées mous est le dans lespace
restreint dont nous disy ns, w nous | ns dire 4
ancl administrative

rien n'y mangu- et qu
nmerciales, financieres industriclles et agricoles ¥ ont cte
minutieusement passées cn reva
travail d'un haut intérét constituera une pf
I'informations de toutes sortes ¢

{ portera aux quatre coins

s de I'histoire du monde en

du globe une des plus

sisant connaitre le Canada sous son ) r veéritable
La seconde partie heaucoup plus reduite { réservee
|a France. Elle ne s'attache pas & raconter T'histoire de ce
pays t les Canadiens la conn nt elle e
donne des détails interessant \ n, ¢lle |
larités de la race frangaise ¢t le

initic 4 certaines partic
transporte un instant & ses regions coloniales, plus mécon-

nues
e toute ce livr lle envergure \ un g

rects de lecture et de sympathie en mi temps qu'il fa
vorisera les rel ' 1 1 t financic entre |
Canada et la France, car il fait r la France par les Ca
nadiens, ¢t le Canada par les Frangais

L Chambre de Commeree Frangaise de M ntréal peut
“re fier “iete titre de cette ocuvre qui sera consultée de
! ars par heaucoup de de t pays et constituera
dans Vavenir un des plus | i documents des archive

inadiennes et frangaises

ASSEMBLEE ANNUELLE DE L'ASSOCIATION DES
VOYAGEURS DE COMMERCE

assemblée annuelle  de la Dominion

La vingt-sixicime
jety a eu lieu le 1

ial Travelers Mutual Benelit 5¢

Commerc
décembre dans les salles de 'association, sous la présidence
de M. J. Hamilton Ferns, président de Vassociation Un

rand nombre de membres assistl nt i cette assembléc
D'aprés le rapport mnuel qui a ét¢ approuve a 'unani
1

membres de la sociétd

mite, le nombre de
le nombre t«

année derniére, ce qui port
ont occasionné des pai

. 1500, Les décés, pendant I'annde

ments s'élevant i $16,000.

Les ¢lections des officiers ont donné les résultats  sw
président, M. S.-F. Coté; vie président, M. John Pa
orier, M. Charles 1; sccrétaire, Reg, W. Gra
Chas. Roberts, J.-B. Giles, W.-N. A

ants

terson; tres
conseillers, MM

ham;
n et Richard Booth

lhern, M, Salom

s'est accru de 147,

tal des socictaires

LE TRANSPORT DES COLIS POSTAUX

Nouvelle ligne directe avec la France

NSQU'A e ' « I X ant ou allant er
' \ ' want endront
cmen Frar ( ,, par la hi
\llan qui d t ! neurremment avec le
¢ précedent qui der Le service frangais ne sera
bi-mensuel tar \ ervice angl est hebdoma
Le | ier sera moir \ que le s
| pédics de Fra le 3 catégories: de moin
ivees: e I tde s ant live Le prix de lis de
; e s & 1 de 3 @ 7 livre
) atins et ceux d A 11 livees de $1 Ces prix ne
ront § ! pour 1 passant par | rre
iis pour | rect les prix seromt: § "
rie, 4 nir nee ! ntins et tr en
t ie, 67 centir
le pt pour | a Can v en France a Angl
r ter ¢ | t ant Tivre la hase suivante
P 1 tar
‘ § " X
3 livre
14
1 livre ' |
Tivre O
6 livre N
7 livres 8 06
8 livre $1.16 i
9 livre .24 B¢
10 livres 1.3 9O
1 livre 1.40 OR
LA VALEUR DU CREDIT
&i vons nous demandez quelle est, i notre avis la cho

rlante pour un jeune homme, fous vous re
t de “ablir une réputation d'intrégrite

me doué d'une

se la plus imp
pondrons que ¢t
bsolue. Nous avons rarement va un h
honne dose d'intelligence et d'énergie doublé d'une reputa
faillite. La réputation d'in-

honnéteté, faire
1o Targent, Clest la

tion de parfaite
tégrité vaut souvent mieux et plus que ¢
clef du erédit. Si un homme est connu COMME un étre loyal,
it naura aucune difficulté @ acheter de 1a marchandise &
échéance. Celui qui paye réguliérement ses traites @ jour
fixe a un meilleur erédit sur la place que celui qui paye tou-
jours comptant.

peut jouir d'une honne réputation pas

il n'en n'a pas, on ne
se demander pourquoi il
de croire que s'il ne profite

Ce dernier ne
plus d'ailleurs que d'une mauvaise
cait rien sur lui. On peut méme
it ainsi et Pon n'est pas ¢loigné
peut en obtenir pour une rd
bon crédit et

pas du crédit
que T'on ignore

fait ses achats

c'est qu'il ne ison
La personne qui jouit d'un

A terme est mieux traitée souvent que celle

aui paye comptant; on lui fait toujours les meilleures con-
ditions et les plus bas prix parce
. client fidéle tandis que celle qui paye
de passage auquel on n'a

qu'on sait qu'elle peut deve-
nir comptant n'est
considérée que comme un client
aucune raison de faire des concessions,
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LES FAUSSES INDICATIONS DE MESURES LES SACS DE FOURRURE

te fourrure simplantent defimtivement. Let
na wee enthousiasme, Le fait est qu'ell
@ quielle compléte @ ravir la
o Jett formant un veritable tout avee les mar
hons ot los echarpes. F1 dans toutes les sortes de fourrure
wrticle ext des plus gracieux aussi bien en hermine '
lontre, en tanpe on astrakan, 11 faut, bien entendu
harmonise avee Yo chapesu, e hoa, le col et les paremen
' . , mantea, mais on rason de la vogue actuelle du noir
I Blane, le sac dhermine sharmonisera ave utes les fout
ures noires, astrakan, lowtre, et
Heancon modele s en fourrures rnent
ies d'or. dlargent on de soie de couleur. Certaine
o ! range de soie on de chenille, Mais Te meilleur
et mrestablement produit par les guenes on les pat
1 | cly t lonrrures
. La toute nouveauté en fait de sacs est le ma
k hom-sit ' hon garni sur le devant  d'une |
: e rapy ant par une pre n.  Certans mt
; mis de poches intériearement et étant de forme étroite =t
Alomgée peuvent se porter indifféremment en manchons ou
noan niere ur Uépanle a une longue cordeliere, Les
L lomg v o NMICNX i oo forme

LES SOUS.VETEMENTS EN TRICOT

Rapports satisfaisants en général, — La situation des prix.

i Malgre Venregistrement de quelques plaintes, Ta ma)

v L letaillants dans cette ligne se disent sati fuits de
leurs affaires et lours prévisions pour les jours qui swivront
le pr ior de Tan ne Nt orien moins  quioptiniste Fant

jenx! Espeérer le succes c'est faire un pas vers Tui
Si quelques lignes ne se vendent pas @ outrance il faut
( ; wer que c'est parce que fa plupart de ceux qui les détien
nent ne s'en sont ipprovisionnés et ils en ont @ peine
yelgues spécimens qui ne suffisent pas a pro quer une ven
ve active. 11s allegnent diverses raisons pour lesquelles ils ne
mt pas disposes i prendre en stock les articles en tricot o

. la premiere dentre elles est le prix du coton
FORTE RECOLTE DE COTON

m— Les prix basés sur un coton bon marché,
D'apres 1 ' e ment Personne ne saurait dire an juste quelle sera la cote pro
I"Agr ! ‘ " ¢ " Wine d coton, mais on peut dire des a present que les ar
Frats-Ur 1 " era la ticles établis pour le prochain automne l'ont €¢ sur une hase
pla s 1 ¢ I ¢ lus restreinte que jamais. lin outre, bien que la récolte du
elle a ¢1¢ annoned Cotton | ! ) York, 1 ton soit brillante, la quantité relativement minime coton

prix t ne ' trendait @ un employée par les usines ne saurait influer beancoup  sur e

product de 15,000,000 | 04 ¢ te a o comt de Varticle. Quelle que soit la situation du march la
le 13,4384 fles vty e 0 les. Mais & réperenssion sera mince sur les prix de la marchandise. D
point de voe o ce qui tait. dapeés les rapports dlexperts dans cette industric, aux
tient 1 t T ! nt ete ¢ L $8.20,320,000 prix on nt umises certaine marchandises on ne saurait
Sans 1 ¢ dery rands (e donner une qualité équivalente aux échantillons présentes
ats dans | 1 T ' cre, la e Les gains margués par les laines ne peuvent modifier sensi

colte ar ein 0,000 ¢ Mement le prix des sous-vetements sinon dans un trés pent
Des persor n i ‘ ! wtion (e sombre dlarticles de haute classe. Selon toute prevision la si

la récolte de cette annd ! Y ( ! ent est trop tnation n'est pas alarmante, elle restera a pey de chose prés,

10,000 n ce quielle est wetuellement
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ECHOS DE LA MODIE

Beaucoup de velours et de fourrures — Les fagons tailleurs
de fantaisie sont préférées aux coupes uniformes —

Vogue des garnitures de dentelles sur vétements — Les i
manches de kimono sont adoptées pour l'intérieur
Les tissus
1 0o |
v I '
" 1 lam 1
ane nd
nt ! ren ' | '
v‘ ] !
| position \
pt j te 1
Les tissus harmonisés et les reversibles
emer B} n 1 I
n ]
ent t d'harm \ 1
| ' i t poir m
| ' Ctar l le prd !
¢ A are « '
Pour le 1 tiennent la
pla t ener e ¢ v A
Quelque canx e \ ' 1es | '
| Dar mcla
win @ facent '
e | n 1
' e ! \ \ le 4
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Points marquants des robes du soir . ’ i
B} ' 1 ren “
I fobes du soir, les velours en coloris extréme teunt |
' uvent ‘ it jusqu'a
J nt rs sont trés répandus; les brocards sont combing Caitt
les dentelles et des satins riches,  Le corsage et la tu )
nique sont ordinairement faits de velours avec Uemploi du petits tal W
chiffon pour les jupes de dessous et les manches. On porte d
L ces 1
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TISSUS ET

ouses adoptent la forme de surplis, dautres sont

drapées, mais suivent encore étroitement les lignes du corps

Robes en dentelles.

Quelques robes de dentelles en blane ou en ivuire sur
satin couleur pastel et voilees de chiffon font tres hon eifer
On remarque aussi des robes de dentelles blanche LUne
application de fourrure sombre ¢ du skunk ou de la

taupe, est du meilleur goit sur les costumes de dentelles

IManches sur satin blang
Garnitures de fourrures.

Lremploi des garnitures en fourrures sur les robes du
coir est devenu courant. Les handes étr

de fourrure sont employés sur la robe a pi

tombent en ravures s'élargissant jusquan

fourrures choisies @ cet cffet somt le e
chilla, le skunk, la taupe et le lynx
Les manteaux du soir sont généralement agrémentes des

mémes ornements de fourrures “ad ho
Les corsages sont trés décolletés.
Le fait & noter pour les rabes de soirees est le decollete

qui descend trés bas, principalement dans le dos oi il attein

presque la taille

De manches, point.  Beaucoup des modéles les plus
gants portent en place de manches une petite epanlette tres

arte de garniture de perles ou de dentelle pure
1 1

Formes des traines.

e caractere des traines pour les s de soirées

quielles sont suspendues aux epaules ou a la taille et que leur

mouvement est complétement séparé de la jupe. Les traines

courtes SONt €N pointe ot en carre
Elégants manteaux du soir.

Les plus riches manteaux du soir

mt e
lours de brocard de somptuenses couleurs telles que rose
orient, jaune, bleu de roi, vert empire et tont blan La plu
part d'entre eux comportent de grands « As et revers de four
rures et le bas des manches est garni de la meme fantaisic
Ns sont longs en général et enveloppent complétement T
corps. Beaucoup se houtonnent i lextréme cote ganche

Manteaux du soir en fourrures,

Beanconp de manteaux dhermine, de zibeline ou de

taupe se remarquent en differentes conpes Is se ferment a

gauche et sont garnis a cet endroit de lomgs cordonnets et
alands de soie et de chenille terminés par de hermine ou
des quenes de zibeline

Les cols-chiles profond se font heaucoup sur les man

teaux d'hermine et la fourrure dont ils sont confectionnes

joue le raole de reversible

Les manteaux de taupe affectent la forme de larges ban

des style gree ou offrent Paspeet d'une succession de rangées

de fourrures dentelées ¢ le corps et en handes

pour le bas
Les costumes tailleurs en velours,

Les costumes tailleurs font furenr.  Ceux en velours

prédominent.  1ls se font principalement en noir et sont gar
nis de fourrures sombres telles que skunk. renard noir, lynx

¢t raccoon

NOUVEAUTES

Les Bleus sombres, les verts et | Mets foneds sont
aussi notés dans les talk | clours adog nera
ment est e elomrs uni no X rgue gque pen de nou
cantes en velours & cot

Pour les jeunes filles b ' . ied bien 5
en faveur dans les tonalites res: bran or, blen et v

chasseur

Elégants costumes en drap.

Les complets de  drap ar e faits en
whipcord”, marine, noir et hran, On peut signaler quelaues
NOUYCAULES ©n Lissus ¢ rayes. a ue quelques ratine

Des complets en broadelotd ¢s @ du velour
ot b up de suceés

Les conlenrs a la 1 ¢ dans cette an v nt e
runs marines et les noirs, bien que quelques autres
teintes s que riches violets, tanpes, ar { roses soient
portées.  La longueur de 6 i 28 pouces, el
portent des coutur pa erement dans |
dos.  La forme sac ¢

Les jacquettes sont de forme evise et racteért
tigque est MArQUee ponr i tes par les per
sonnes jeunes, tandis que les femmes plus agees revetent la
forme pen fuyante qui convient micax a ta plenr des ha
ches

Corsages et ceintures.

Les corsige mposés de i it o
trastes « cux des veste

Les jeunes fille nt 1 cintut e
wines sont composces de sur I tés ol m
prennent la forme de ceint sur le devant et an "

la taille le-d ss1ts FNEE
jolie boucle sont trés | d oy

rsages ont dispara, L | ) rencontr
somt en dentelles. Les | ! vl ot e

Les jupes de robes affectent différer es princi
patement en effets de tunique dans ey nt du mar
rean, la jupe de dessous étant du tissu que le col et
s manchettes Om note beaucoup de ATty sy s
eonte des jupes.  Quelques nsiste en tre L O
tons assortis avee la 1 tement. 1y hliers
devant et derriere nt encore port Cependant, la forme
v plus récente offre ep larite que pan du dos est
legerement froneé @ waille,  Les complets comprenant
este, corsage et jup meme tisst W portés par les
personnes agdes, tand ue 1 n fill preferent la
veste et la jupe d'une fagon et ke rsage d'une antre

midi, Te Wane et noir prédomine et T
harmonises sont de régle.  Les bleus, les verts, les ro
fonees T Eris et tolets sont La « uleur du
chapean se marie ordinairement avee eelle du yétement

Vétements d'aprés-midi.

laprés-midi se font en

wirs,  Les jupes droites avee mouve

crépe meteés on v
ment de tunique ou effet de pans devant et derriére semblent

trés populaires

Les larges ccintures terminent les corsages et une va
ricte infinie de fichus et deffers drapeés les caracterisent
Les jabots montants sont en faveur croissante
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La Dominion Textile Co. Limited adresse au Commerce ses voeux les plus sincéres pour une joyeuse féte 1
de Noél et ses meilleurs souhaits de prospérité pour la nouvelle année.
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AU COMMERCE.

TISSUS ET NOUVEAUTES

Nouveautés, Merceries pour Hommes et

Articles de Ménage en Gros.

Notre année d'atfaires est terminée pour 1911, A partir da ler décembre, nous

en commengons une autre. La lutte pour la suprématie dans toutes les hranches
l'activité humaine est plus intense aujourd’hui i toute autre ¢poqus dans Phistoire
dumonde. “ 1l y a toujours de la place an sommet de l'échelle, " et la diversité
des moyens employés pour y parvenir est étonnante Cela s'applique au Commeres
des Nouveauts en (iros tout autant (ua n'importe quel autre commerce on
profession.  Nous constatons que la vieille politique de loyauté, d'honndtets ot e
franchise en affaires est le meilleur moyen i employer pour se plaeer an premier
rang. Avee laide de Pargent liguide et de l'expérience constamment anotr disposition
cette rigle de conduite fait régner la « mfiance entre vos elients of nous, ¢t nons
assure les meilleures marchandises que les marchés du monde puissent produire
Parmi nos milliers de clients, nous comptons un grand nonhre des commercants les
meilleurs et les plus importants (ui existent entre I'Atlantique et le Pacitiqne.  Nos
clients sont les hienvenus dans nos magasins, Si vous pouvez utiliser nos magasins
comme point de rencontre avee des amis on pour faciliter votre ecommerce de
quelque maniire, nons serons heureux de les mettre i votre disposition et de vous

donner, dans notre intérét commun, tous les renseignements que nous pourrons vous

fournir,

JOHN MACDONALD & CO, LIMITED

TORONTO

M. J. O. Trempe. 207, rue St-Jacques, Montréal.
M. D. Fontaine, 77 rue Church, Saint-Roch, Québec
M. J. Carson, ( Cowansville, ) Cowansville.

.
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Longueur des manches.

la ngues
Lermine ! main ou s‘arrétant
T i
| 1 ndant des man
1 | en evider pour les
he
Les dentelles sont en grande faveur
1 \ ne app
| ference AV
[élicate it
e
Styles pour enfants
Les o cante sont de plus en pla
hilles o th blanc
& u dhermine «
. " u ne la
cinture ‘ Billemen
nt con "« legere ben
Rohe d e chiffon et dentelle et
mettant €n v oen vogue de ces deux
fournitur nts d ce modele sont le fichu
du corsage nt an la jupe, et la découpure
1 ssaint Socurs, Paris,

du devant. Modele d \

aline ou peluche et ornes de dentelle ou souvent de petites
wffes de fleurs délicates

AL rient des mantesux de
de fourrures blanches, Dans ce cas, I

Les jeuncs b
clours blane ornes

hapeau est blane

Tendance des chapeaux.

Le chapean de velours noir est le plus en v Apris,
ent celui en blanc et noir, la combinaison favorite

Sur les chapeaux blancs on remarque en fait ni
tures les plumes d'autruches blanches, le marabou le goura
ot Phermine. Les autres couleurs adoptées parti wliérement
en plumes d'autruche sont le vieux blen, le vert émerande
¢ gris clair et le violet fonce

Les plumes changeantes s remarqaent surtout dans
puance allant du blane au fauve clair (la couleur naturelle
de l'autruche)

Les effets harmonieux.

les effets harmonisés sont en

Les toilettes présentant «

trées dans le gont du On peut noter dans cette ca

up e th ou de satin avec le chapean

en Parmi ces derniers on signale une préférence

marquee pour les fondus v let fonee Les formes de gran

deur moyenne prédominent. Pour le port du soir on voit
quantite de petits honnets et de capes en dentelles d'or,

Les fourrures s'emploient & profusion.
Les fourrures entrent dan utes les confections, par

fois méme pour chapeaux entiers avee unt écharpe assortic

Le skunk, 'hermine, le seal, la taupe et le renard sont celles

les plus couramment choisies

Les dentelles préférées.
Quantite de dentelles ombrées et de Chantilly sont no
es.  Toutes les robes se

tées particulierement sur les cors

terminent an cou par un empiécement de dentelles légeres
Poar Vaprés-midi les empiécements de ce genre sont munis
de cols hauts et leur faveur contrebalance celle des effets
sans col

Beancoup de robes de soirée offrent une ombinaison
e legeres avee du chiffon, ce dernier assorti au

be qui est généralement en satin de couleur,
Sur los riches manteaux du soir on fait des appliques

de dentelles en formes de bandes ou de lar

\enise soit en macrame

LA SITUATION DE LA BONNETERIE

Bonnes affaires pendant l'automne. — La situation actuelle.
Le passage suivant d'une lettre d'un des plus gros fabri
cants de bonneterie exprime exactement le sentiment gener |

de tous ceux intéressés i cette Tigne
Nov

née, nous n'avons pas eu i souting de ¢
ines années, il n'yacu

o affaires ont €é particulierement honnes cette an

es intermittences si

desastrenses au commerce durant cert

i détente, ni morte saison comme il se produit trop souvent

Nous sommes on ne peut plus satisian des affaires jusqgua
ce jour. Malgré nos perfectionnements app
que la demande et

riés dans la fa

brication, notre production a €t moindre
nous devons exécuter notre travail sans arrét pour assurer i
temps les livraisons des articles pour 1012 Nols pensons que

notre appréciation est en concordance avee la perspective

nérale des affaires.”
Voila une lettre qu'il serait
se plaignent d'une fagon

hon de metre sous les

le ceux qui continue du calme

(ffaires et geignent sans répit sur leur sort, aussi hien dans

bhonneteric que dans les autres

le commerce ae




TISSUS ET NOUVEAUTES

1911 1912

gompliments.

H nos Amis ¢t Clients

nous offrons nos meil-
leurs  soubaits pour un
Joveux Noel et une Heu-
reuse ¢f Prospere Pouvelle
Aunge.

R. D. Fairbairn €0. Limited

Coronto.
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TISSUS ET NOUVEAUTES

P l nehe marche dans la voie de la pr
erite, periectionn 1 ens de fabrication, faites micux
e e fait precedemment et prou W détaillant gu'au
me autre marchandise ne sourait étre supéricure i celle g

s Tui o7

La plupart du ter s perpétuels plaignant

|
ntre ifaire ns raisons, | tions 1 |
nent desavantagen I privisy AR Ing « "
mal et ' U A Cor ot nnule ur t

TOURS DE COU POUR FEMMES
Les ordres recus sont satisfaisants — Notes de printemps

Les jours de féte ont suscité une grosse demande pour les
cascades de dentelles et autres articles se portant avec
ou sans jabots, chemisettes, guimpes, fanfreluches de
satin floral et autres garnitures diverses — Les grands
jabots avaient €té pris en stock dés le commencement de
la saison en prévision de la demande immédiate et de
celle des fétes & venir

\ucune x i rdante n'c enue jeter une not in
‘ t dw 1 n geénérale des ord
' ¢ le 1a Noel et du Jour de PAn. Ou pen
1 I i
r el | mnee (LT
| irticl at en le plus de 1 faut \
. ta '
¢ T ts de Masi
1 « et
raine of

15
-
&1
i
A
\
§
A n
' Fumigue de tissu
| ‘ A macrim Cem
S . o ti r ot perles vertes
v Tupe q
poir | i e avee fleur
st . I'a W\ ( le dey

1 place ¢
entiment o de o
place dans |
¢ pa mn
Chemisettes et guimpes
\ henre actuelle les articles les plus demandes sont e
chemisettes ¢t los guimpes de dentelles d'ombre,  De gro
ordres ont é1¢ recueillis pour ces derniéres en hlane eréme
o8 4 les noires figurant en quantité beancoup moindre
Les prévisions pour les ac res de ce genre pour I
printemps prochain sont excellentes
Parmi les numéros & succes dans les tours de cou pour
1 ente des feres, il faut mettre en prenier hea le 1
de fantaisie portées avee on sans jabot.  Certaines affectent
la forme de jabot de eoté, cascade ou jabot plat avee le hord
inféricur en hia
Grands et petits cols
1. rands cols en imitation de Venise, de macrame
ete. wont pas été oubliés dans les lignes spéciales pour les
< ot sont en grande vogue parmi les meilleures dentelles
d'un prix éleve
Le veai Cluny et Timitation de Cluny sont trés employes
pour Ta tion des cols de ce genre
Un autre spécimen de tour de con confectionne avee I
rai Cluny o imitation est le col hollandais formé de petits
Arrés qui peuvent également s'employer avee un gout par Simple b

fait dans les plus délicienses combinaisons Garniture of

nnet de ve 1 noir donble de win viell or
Maodele de la maison Renard
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LA SAISON DE DENTELLES

Demande de broderies en prévision des ventes de janvier

Les broderies fines sur batiste écrue seront plus en faveur
que jamais pour les articles d'un prix élevé — Les den
telles de Venise et d’'ombre se sont vendues excessive

ment bien

Broderies Colbert

La demande en dentelles

LE MOYEN DE CONSERVER LES CLIENTS.

wh
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A tous nos nombreux clients
nous disons merci pour le patronage
accordé, et nous leur souhaitons une

bonne année et succés pour

I'année 1912.

A, Racine & Cie

W ontreal.
Ottawa, 717 rua Sparks. Wanchester Angl.
Quebec, /la Htbert Square,
68 rue de I'Cglise. Hatifax, Can,

Y

-
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AU ROYAUME DES CHAPEAUX

fourrures sont plus que jamais employées — Nouvelles
formes de garnitures

Les

Les plumes d'autruches tiennent la premiére place dans la
faveur publique — La nouvelle fagon de porter la plume
d'autruche est de la disposer sous forme de petite plume
toute droite, ou en cocardes ou épis de Prince de Galles

le devant — La forme de chapeau Rem-

dont la caractéristique est la calotte de forme

a devenir un modéle trés en vogue pour le

accrochés sur
brandt
béret tend

printemps.

1 ¢ ¢1 ornement rer
mier tatiom de la four
\ Pabord en forme de togues
t \ ne e Wpeats moyens ot
spart d'entre cax sont reconvert
1 ¢ | i 1es arrangements multiples
« noremaryg surtout des for
ns des rds recouverts de
randis que le dessons de la passe
la e, d v maline on de ta
O Japeat ples en imitation de
limer ns moyennes, la ca
v large de 3 on 4 pouces est relexe
aui sont garnis de plusicurs ran
‘ ! dans le bord et gqui permet
n T aspect que Pon deésire rabatta on
¢ derriere on suf le d'une fagon
¢ . fantaisic de la personne qui la
| ‘ nre les plus nonveaus de la saison

Nombreux ornements de fourrures,

L 1 wrrnres se font dans mille espéed

tontes cat ries et cet adaptation

\ na plu ux modéles, On y emploi

fistinetement | ) L longs o conrts poils,  Llimi
cacbon 4 ate, L'hermine ot la taupe
i mhinées avee le seal véritable pour

| 1 nm servent me garnitures con

N i étroites, cos dernieres faisant office

| uer of margquer le contour des bords

¢ ‘ ler | ritures telles que oreitles dline

¥ nt maline, et On fait un fréguent us

g &) i, de T tanpe ou de hermine en four

: i encerelent la calotte et se terminent par un

i plat de meme fourrare placé sur un des corés de la

Combinaisons favorites avec les fourrures.

went employée de pair avee la four
On remarqué un joli modéle i larges hords
- e dortt ine et garnie de deux épais

hlan

encerclait la ca-

rance Wane et de p I'antruche

e Tongue plume simple

Ihermine courant le long de la

wleld

o nan it un m

ctant

et dherming

'
A\
A\ Manteau dautomobile de ratine grisc Col et poi
nets on taupe,  Muodele de Drecoll
1 Mantean dantomobile de ating reversible, cham
wne et hlanche outons de perles blancs.  La ratine
Nanche forme un profond col rond, en arrier Maodele de
Drecoll
cilles de Tourdes dentelles, de velours, de satin ou autres
servent de garnitures
Emploi des garnitures de dentelles.
La dentelle Dlanche on rie dont on se sert actuclle-
et sur les chapraux est ordinairement choisie parmi les
les plus lonrdes: macramé, Venis Irlande, etc,
randis gquion adopte pl Jontiers pour les dentelles noires
I Sus legeres telles que:  Chantilly et dentelles
d'ombire
Note un large chapean de velours noir modele frangais
want un volunt de dentelle d'ombre swivant la base de la
calotte ¢t tombant sur 1 bord de la passe. A la partie inle-
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F.

TENEZ-VOUS LA LICGNE

“SUCCESS” ?

En offrant & vos ehents la ligne “Sueeess”, vous leur oftrez les formes les plus nouvelles
dans tontes les grandeny (et taillées conformément a la grandeur)

Vous ponvez gavantiv gque les fanx-cols “Sueeess” sont meillenrs que tous les autrves faux-
cols vendus i raison de 2 pour 25¢ an Canada

Les fans-cols “Suecess” vous sont fournis blanchis i la perfection—préts i étre portés et en

de jolies boites
Questionnez votre marchand de gros au sujet des fanx-cols “Suceess”-—il vous dira qu'on
en porte |‘\H~wv1. de faux-cols de toute autr margue

Wontical

e
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DENTELLES D'IRLANDE ¥ ABRIQUEES EN SYRIE
-
-
Les chapeaux portés par les jeunes personnes
I
-
A
Les chapeaux Rembrandt ou artistes.
»
) Les fleurs en velours
Q 1 SUGGESTIONS UTILES ET PRATIQUES POUR LE
! 1 COMMERCE PENDANT LES TEMPS DE FETE
\ |
{ 1
| \ n
.
.
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Commandez
le No. 95.

est la ligne dont la veote va battre tous los records

Une forte publicité, ajoutée & une valeur"de bon aloi, fait d

Pen-Angle,No, g5, l'article de grande vente dans tous les maga

d'un océar autre, 11 est tricoté de fagon qu'il se e
corps. Fago
sous-vitements satisfont ceux qui les portent et augmentent la renommée du magasin nd

orme confort

svin de la laine du meilleur choix quejle monde puisse

Snu< \n.umcnlx

Slu\iqml

Und

Mettez-les en Stock. A chaque ligne du corps... comment il

clde sans former de poche comment

homme, toute femme et tout enfant, au nombre de

clients il donne du confort A lagpeau?sans

pruvent trouver exactement le

enre et le lenr iennent dans la ligne Virriter, Vous ne pouvez pas,'votre?
Pen-Angle g Vo lam ¢ en stock clientéle non plus, trouver un
en toute séeurité, car cette e non seulement est  Sousvitement qui vaille si
2 hie { Ve !
annoncée pour qu'elle se vende, mais elle est faite ien l'argent pour

' de facon & rec lui.  Clest  pourquoi

magasin qui la vend
1 1 1 s nd s

Portez vous-mime un complet No, g5...voild 11 8¢ ve

hien

la preuve ! Observez comment il s'adapte

«
A UNSHRINKABLE 2

'PENMANS LIMITED,

PARIS, CANADA.
Bas Sweaters Sous-Vétements.

. oo

—
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SACHEZ DECORER VOS VITRINES POUR LES JOURS DE FETE

NOUVEAUTE DANS ETALAG

La facon d'attirer l'attention des clients. Les sources aux.

quelles on doit puiser des jdées. — Faites une devanture

originale
dans la période dite des fete '
. de sappliquer & rendre Jes vitrines at
les personnes, les magasins ont leur
1 t ¢'est bien Vinstant ¢s en revetr ave d v
nt les regles de lart .
rement parler, rien de nouveau dans lart

meilleurs d'entre ceux qui éta

' et e
pht étalages ne font que se servir de ) (
ces auxquelle donnent une plus recente apph ’ t 1
| cauté n'est pas sans importance dans la comp re
et es an bien que dans V'art de presenter les Quelqu
fagon de les disposer. 11 est bon de viser modérd q '
nalité; néanmoins il ne faut pas sen deépartir 1 |
at. il faut avoir comme objectif d'attirer Patten ctud
1 e, adopter une disposition décorative qui ait
bl | d'individualité sans étre extravagante v
On ne peut nier qu'il y ait beaucoup de points de res propri
ns les méthodes employées par les préposes a "
les ¢talages. Prenez les mémes dispositions ment 1
' es mémes marchandises et les memes epd rare, (
cmarquerez quantité de similitudes dans les 1
Le professionnel, lui, pointera maintes diff¢ ‘ nt 1
passeront inapergues de la masse du public peu dans leur §
+ la technique de la garniture des vitrines a
nal pas les mille petits détails d'une devanture
s son ensemble et dans son aspect général

¢ par exemple, s'arrétera, admirative, devant |

de jardin, d'un caractere conventionnel et en gar féte P
cinguante pas plus loin, si el .
jardin 4 une autre vitrine

méme, elle n'y ey

uvenir d'ensemble;

une st nde scene de
tion lui paraitra exactement la

alors que les spécialistes la

cune difference "
at totalement difiérente de la précédente, 11 en est ‘('v:“ '
¢ pour tous les ornements conventionnels tels que
illages, tonnelle, treillage, ete, Si les deux susdites  a
sient situées P'une @ coté de Vautre, la différence sl
premier coup mais quelques pieds de dis L' instinct
ent & ¢tablir dans Vesprit du public une confusion n'e
horine [t
e “
ne s'applique cependant pas a toutes les vitrines >
’ cctateurs de magasins, et il y a maintes fem RS 8
ervation aigué qui ne manqueront pas de noter s
pour une e

particularités charmantes d'un étalage d'un oeil

ert que le plus avis¢ des professionnels

générale, la femme porte peu d'at

smoins, en g
« détails d'une devanture a moins que celle-ci soit

tére tel guelle provoque une forte impression
le marchand qui fait son étalage et prend

pourque
succes, doit travailler g

espoir de

il an séricux ave
erveau aussi hien que de ses mains, 11 doit avoir de es persont
nation ¢t une bonne mémoire pour donner une forme faire leurs a
{it 4 sa vitrine et en assurer une composition ar Les de
I doit <'en rapporter @ sa propre originalité aussi up dans le
i la techniane dant
U'homme yraiment habile dans cet art est celui qui s monnaie d
d'une idée lorsqu'il 1'a vue une fois et sait en laire Celvi gu

vitrine au moment opportun

L ication dans s

{ paraitre un pen paradoxal, cela peut sembler

Cela peut p
it

de mettre la charrue avant les boeufs,

uff

Quelques suggestions pratiques pour

I'étalage des vitrines.

' une (
\ heuren
( uthront
ux points o
ttirer, étre une f
la curiosité du g
U tera et deéeid
l gasin et a
nt pour bea
‘ toen per
e Sile g
1 it pour cr
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?
METTEZ dés MAINTENANT en STOCK
CES COLS CASSES QUI SONT a la MODE. (
Soyez le premier dans votre localité a offrir ces
deux genres de faux-cols cassés, du dernier modcle Y
17; * EN ARRIERE. ®
CARLETON, .. ...
(Le Chaucer est un peu plus haut.)
T GRANDEURS
e e o ta e 1o PAR QUART
e e POUCE. »
Mettez en stock les faux-cols w
Carleton et Chaucer. DE 13 A 18
2 “ EN ARRIERE. V]
CL"'-FORD 21, “ EN AVANT. |

(Le Colton est un peu plus haut.)

Cles nouveanx genres gracienx, élégants, sont a

pen pres les meilleurs quialent jamais et

lo produits par W, Go & R Demandez des

$I . cehantillons, si vous voulez .. mais faites
o mmtr—

promptement une commande, car la demande
LA DOUZMNE sera forte.  Les annongons-nous au publie

ertainement

Grandeurs Mettez en stock nos faux-cols . . . nos annonces vous

par ' de pouce. procureront la demande.
Livraison

S
N p———
imméciate. TRAG < P -“‘-

THE WILLIAMS CREENE & ROME G0, LIMITED.

MANUFACTURES A BERLIN ET HANOVER, ONT

BUREAU PRINCIPAL A

BERLIN, ONTARIO. *
]
SRR |

v




p ¢ de celui qui 1'a établi, rarement pour acheter
Un « bien composé est un vendeur muet dont 1
! quence ne le eéde en tien @ celui en chair ¢t en os qui est &
f 1 \ b \ I
térieur du magasin donne le désir « r. 11«
ent une veritable impulsion,  Clest une toree
A notre epoque de concurrence effrene i
n étalage n'a pas d'excuses, Le meme enth
persu montré souvent par un vendeor manife
{ fag 0 nten par 'é¢talage. Celui qui wapporte pas de
1 ine s'embourbe dans une orniere dont il i
ri \ 1 rtir et le jour de ses meécomptes est proche
X | ty or ¢ de faire un superbe crala un ¢
¢ faire plusicurs inc res et dénues d'attraction
( ¢ apporte dans notre genre de vie guelque
' ! et il est bon de s'en informer par la
tu r des applications multiples s'en dégagent
- fet ) ¢ralages est souvent diminue par la pou
re rapidement part L wrira en
| u tock et 1a décoration si on ne prend pas le
pour la yattre. Beaucoup d'habiles décorateur
¢pagent un passage de fagon a ce que toute la
1 étre atteinte et ¢poussetee; 1 il est a de
trop de négociants négligent cette  precaution
On ne t jam mettre en vitrine de irchandise
rées par des expositions antérieures
Certair v ne doivent pas €tre exposees plus dunc
1 ¢ jours. Enfin un gros ¢lément és pour la
n éclairage de la vitrine, On peut dispo
1 res dans la décoration méme; mais il est preferal
wablir un systéme @ part provoquant des effet lumincux
» 1 ¢ agréables a la vue. La lumiére électrique se plic
ol \ tontes les dispositions des vitrines actuclles et
! it la dépense qu'entraine un rage luxuenx
1 t s hesiter 4 la faire car les résultats la justitient
| ent. Les yeux se portent toujours machinalement
qui brille

L'ENTENTE PARFAITE ENTRE EMPLOYES
DES DIVERS DEPARTEMENTS D'UNE
MAISON DE COMMERCE

Nécessité de l'entente entre les vendeurs et les employés du
service intérieur. — Comment on peut faire profiter un

commerce.

nt d wes @ dire sur qu'un
fa pou ue le sneces couronne st fforts ¢t 1 1
¢ satisfaite, qu'on est enclin @ oublier tout ce que lvs
nptables d nt app: d'attention a leur t ul. I'o
reussite d'une af il faut quiil y it une ¢ 1
bo n parfaite, entre les employe r
i T ut les fonctions de Tinte ¢
15 du dehorts ¢h s des vemt
Les ¢ lans beaucoup d'entreprises commers
ane tendance & oublier que s'il faut a un employe des mois
peut étre des annces de pour faire un client impor
fiit d'un muate pour le perdre. Disons le mot, it
faite par un comptable peut réduire a4 neant tout
edifice d'efforts et I'énergie du v leur se trouvera de
été dépenscée en pure perte
Une lettre trop seche, le paiement d'une facture récla
¥ L Toubli d'une réponse a domner @ un client, u
crroné on envoyé en retard, une erreur d'expéditi
jelques uns de ces mille incidents qui peavent m
ror un wros client et vous priver & jamais de ses ordres
is ne nous attarderons pas @ vous démontrer yue
livrer de la mauvaise marchandise @ un client, c'est le perdr
presgu arement, Mais nous vous ferons part de ce que
) nov s observé sur les rapports entre compt ables et ven
: leny s la majorité des grosses maisons, 11 v’y a pas de

TISSUS ET NOUVEAUTES

I I
| I
uil i facil
ndications des uns et
ble pour aplani
I'unic d lialitd
Une chain 1
résister an moi
lain; ainsi
différentc la
nent pas mutuell
faillite totale )
formidable travail d
1l doit se décharger d

Costume de soie “*Ottoman’ en Ratin ris hlen ¢ velours
vieux roug Revers de fleur ravé rouge, Garniture de hou
métalliques, bordés d un ruban tons  oxydés en forme e
de velours noir. L aut( petites houles et Dandes tres
et les boutons sont de velour

noir
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Suivant I'Evaluation du Gouvernement
$100,000,000.00

De profits furent faits sur les transactions immobilicres de I'Ouest
pendant I'année 1909,

néfices

ms gui

le ¢ ux

ws celui
Ou 1Minfor
tenir au pas

| $ro
se mogue de cens
“J'aurais puaches

adire quil a
terrain de 50

de §1,000 ou

Dépéchez-vous d'er Wquisitic lant 'année
1911

Poe est destiné a devenir un important centre
commercial.

Poe est sity 1" chemin de fer da
Grand Trone Pac en ton et Saskatoon
Cette v e I ) julies comtrées fer.
midres ( ues dien, Te \ bité par de
fermicrs cu quent
le cet v } v 1 ‘ gion de
\ pro

l'aveds

wsurent i

m marché, ainsi

ux ¢léments

mtigus se
ines et i
€ que ce
es rivieres
champs
urent un
uction hon

séquent
manutacturiers

r une pro-
d vE, Al suillez m'adres-ar s. v.
imples informations avec plan et liste des
Vous m'obligerez.

Votre devoue
NOM

L'emplacement dePoe fut |
Ché et déji plus de 200 lots ont été vendus et méme reven
dus avec d'importants béncfices, La plupart de ces lots fu
rent achetés par des représentants d'hommes d'affaires (u
Canada qui dés maintenant profitent de leur prévovance et
de le r perspicacité

L'emplacement de la ville est ¢leveé et par conséquent
trés propice aux besoins de la construction

€ récemment sur le mar

La chance

(ue nous mettons i votre portée sera sans effet pour vous,
st vous ne possédez pas assez de déeision pour agir

Vous pouvez étre trés instruit, jouir d'une belle intelli
pence, lire une quantité de livres, voyager heaug oup el ren
contrer mille moyens de faire fortune : si vous n'avez pas la
décision pour mettre en pratique les conce ptions de votre
Jugement et de votre intelligence, toutes ces qualités envia
bles ne vous serviront de rien, clles seront sans effet

Les lots de Poe sont de merveilleux placements aux
prix actuels,

La ville est appelée & croitre rapidement

Profitant de termes de paiements faciles il vous est aisé
d'acheter, et si vous n'ache ez pas immédiatement ¢'est par
ce que vous manquez de décision et vous n'égalerez Jumais
les hommes riches, entreprenants et intelligents que vous
admires

La vente par “‘Titres Torrens''.

Nous vendons les terrains de Poe par le Systime des
Titres Torrens’ | cette méthode comporte Ia garantie u
Gouvernement et offre par conséquent toute sécurité,

Prix et termes de paiement.

Les prix des lots sont de £50 4 100 et ils peuvent étre
achetés A terme, un dixicme comptant, et la balance en dix
huit paiements mensuels égaux ; ou, le quart comptant, et
la balance en dix, douze ou dix-buit mois.

Nous avons établi une circulaire documentée, donnant
tous les renseignoments désirables concernant la ville de
Poe ¢t son avenir, avec plan mentionnant les lots 4 vendre
Si vous désirez recevoir cette circulaire intéressante et
taillée veuillez couper le coupon renseignement au coin
de cette page et nous 'adresser, par la poste, nous y répon
drons par retour du courrier

Poe est une belle ville nouvelle oii tout commerce ou au
tres professions peuvent étre assurés dn succes,

“THE WALCH LAND CO.”

Ventes de ferrains a cultiver ou a batir.

Portage Ave., corner Fort st., Winnipeg, Ma




e —
. =y S

S —

TISSUS ET NOUVEAUTES

PAR OU SEN VONT VOS BENEFICES!

Quelques-unes des raisons pour lesquelles, une entreprise
iale app en pleine prospéri €, tombe
tout a coup. Coulages qui échappent a V'oeil du
maitre mais minent secrétement et sare-
ment les finances d'une maison

Le vieux dicton: “mille petites fissures font couler un
gros navire” peut s'appliguer aux entreprises commerciales,

§'l était possible de déterminer les causes exactes de
la plupart des faillites en faisant par le menn le détail des
dépenses qui y ont amené, on se rendrait aisément compte
qu'elles sont dies cn grande partic & mille petites pertes,
en apparence insignifiantes et que le commergant est trop
souvent tenté de négliger.

Les coulages qui engloutissent les bénéfices d'une mai-
son et l'acculent & la faillite peuvent provenir d'une foule
de causes. Les gros conlages sont moins dangereux, ils ne
peuvent échapper & Poeil du maitre qui ¥ met promtement
bon ordre, et y apporte un reméde radical sur 1'heure, tan-
dis que les petites fissures qui n'apparaissent de prime
abord que comme des pertes sinsignifiantes accomplissent
journellement leur oeuvre destructive et rongent les finan-
ces d'une maison d'autant plus sirement  qu'elles passent
inapergues.

La mauvaise tenue des livres est une des plus fréquen-
tes causes de faillite et il y a beaucoup de commergants
aui ne se doutent guére que ce département puisse entrai-
ner de grosses pertes. Jeancoup de maisons accordent i
Jeurs vendeurs des .alaires importants et prennent pour te-
nir leur comptabili & des employés secondaires, des jeunes
filles pen rénumérdes ¢t yqui ont plus souvent les yeux sur
I'holorge que sur teurs comptes. Le systéme de mmpml»iliu‘
(tant bien établi, pensent certaing cemmergants, fe travail
du préposé A cette ligne n'est plus qu'un travail machinal
¢t de routine. Est-ce bien vrai? Une erreur de compte peut
indisposer contre vous un client et vous priver de ses com-
mandes, vous faisant perdre a un hénéfice équivalant
an salaire d'un commis. Pareille chose ne se produirait pas

«i vous aviez un employ¢ capable aux éeritures,
Vous pouvez perdre de 10 A 100 dob

ars par semaine en
faisant des prix exagérés sur des marchandises ou en don-
nant des prix erronés,

Les escomptes me sont pas i négliger. 11 vous serait
aisé de payer nombre de billets 10 jours aprés la réception
de la marchandise au lien d'attendre trois mois, et les €s-
comptes dont vous hénéficierez paicraient i la fin de Van-
pée votre abonnement au téléphone ou le aire d'un petit
commis. Votre comptable agit-il  ainsi? N'oublie-t-il pas
trop souvent la petite ligne du bas des factures mentionnant
gu'un escompte de 5 ou 10 pe. est accordé pour le régle-
ment comptant, 11 se figure la plupart du temps que son
role consiste uniquement i débiter, créditer et balancer les
comptes.

Maints coulages résultent des pictres achats. Un voya-
geur habile et rusé peut par de belles paroles faire prendre
au marchand un stock exagéré ou lui vendre des articles
d'un débit pen courant dont il ne connait pas la qualité, 11
arrive alors qu'an bout de quelques mois ces articles inven-
dus et invendables sont relégués au fond du magasin ou
sous un comptoir et la valeur dn billet payé pour cet achat
représente une perte nette pour 1a maison.

Un des coulages les plus dangereux provient de Vinca-
pacité de beancoup de marchands & établir un pourcentage

Ao henciices exact et & caleuler 1a marge qui doit représen-
ter les frais dans cette évaluation, Un négociant qui fait
tranguillement ses affaires en s'imaginant obtenir 10, 20 ou
30 pour cent de hénéfice, alors qu'aprés déduction des frais
il ne lui reste que 10 ou 1§ p.c, ne tardera pas & se trouver
dans une fachense situation.

Les honnes mathématiques sont un point essentiel pour
1a bonne conduite d'un commerce, §i vous ne vous sentez
pas capable d'érablie correctement vos pourcentages, faites-
les faive par un autre, Pargent que vous y dépenserez sera
foin d'ére une perte, ce sera an contraire un hénéfice que
Vvous vous assurerez,

D'importante sommes sont perdues chaque année dans
heancoup de maisons de commerce par le manque de soin
ot le défant d'économie dans Pusage des fournitures de bu-
reau et des articles de correspondance.

Cette giche était devenue si préjudiciable que certaines
grossea maisons ont jugé a4 propos d'adopter un systéme
indiquant la quantité de crayons et de papeterie employés
par chacun. Les autorités fédérales dans le département du
Trésor de New-York ont établi Vobligation pour chaque em-
ployé de présenter le bout du crayon précédent avant d'en
recevoir un autre. Si étrange que cela puisse paraitre cette
mesure a donné comme résultat une économie de plusieurs mil-
liers de dollars par an, Un systéme semblable a é1¢ adopté dans
beaucoup de maisons pour l'emploi du papier carbone, des
entétes de lettres et des enveloppes.  Les employés  sont
strictement e sponsables de toute enveloppe perdue ou gi-
chée, 11 y a une certaine marge prévue pour la giche, mais
cette limite ne doit pas étre dépassee.

1'usage des machines a timbrer ct des fiches d'entrée
et de sortie est devenue courant parce qu'il a “é jugé né-
cessaire. De tels procédés ne préviennent  pas seulement
contre la mallionnéteté possible d'un employe, mais elle
supprime aussi le tentation, Une boite de timbres ouverte a
{ous venants est une perpetuelle invitation @ y puiser pour

ropres besoins bien qu'a n'en pas douter  beaucoup
wanront jamais cette pensec.

La dépréciation du matériel peut etre arrétée ou accé
Jorée suivant la mamere des employés de s'en servir, Des
fournitures de bureaux couteuses comme les machines '
Gerire et les machines @ duplicatas peuvent dans des mains
inexpertes soufirir double dommage ¢t usure qu'elles ne
supporteraient entre les mams d'employés competents,
Lorsque vous choisissez un employe tenez compte de cela,
Cest un gros coulage.

Rappelez-vous que c¢ n'est pas le chiffre important des
ventes de vos commis, ™ les milliers de dollars de marchan-
asin, ni le chiffre imposant
porte an credit des marchandises qui vous assureront le
succes. Clest ce qui vous restera de bénéfice une fois vos
dépenses déduites Dans ces dépenses vous devez compren-
dre les coulages résultant d'un tas de causes. La grosse
cargaison du vaisseaun de votre commerce ne fera que pré-
cipiter le naufrage si la coque fait cau par cent endroits dif-
fe¢rents.

1l n'y a qu'un moyen dobtenir des résultats et c'est de
veiller @ ce que chaque département produise sa part de
profits et supporte sa part de dépenses.

Parfois il est nécessaire que certains articles soient ven-
dus 4 prix coltant ou 4 un taux moindre, soit pour se dé-
parrasser d'un stock encombrant, sont pour attirer 1a clien-
ttle. Dans le premier cas, la perte doit étre supportée par

dises que vous avez cn ma




i i 28 TISSUS ET NOUVEAUTES
; il

ELLIS

W
;: | . POUR HOMMES ET POUR DANES, _ l
I 4

Les Sous-Vétements Ellis tricotés a
laiguille a ressort

se classent i part d'eux-mémes, L marchand qui les vend

= lournit vne marchandise de haute qualité

Les sous-vétements Ellis sont les plus confortables qui aient
Jaas eté confectionnes

@ — P

Hs assurent la weilleure elientile

Lewur tissn sadapte tout particulicrement aux com

binaisons ajusties fgalement  tris avantageux

pour chemises ot

ceons l hommes et pour
tous modeles de sous-vitements pour dames ‘
Voyez nos articles specianx en complets *Closed Croteh Union,
Sous vetements parfaits tant pour le confort (e pour ln_;lhlu;;u

Une nouvelle colleetion complite d'échantillons pour e Printemps

1912 est des maintenant entre Jes mains de nos repesentants, 1
. . \
K Ellis Underwear Co., Hamilton, Can
i AGENTS DES VENTES : *
“" Provincos Maritimes.--J. A MURRAY, Sussex i NNB. Montréal et Province de Québec, ... 7
j Il conserve sa forme. £ O. BARRETTE & CO. Montréal. Ontario ~-THE EDWARD BURNS €, Tors s, O M
g e
A4 ——

E ’Les Gants de Peau FAUX.coLs

| DE PEWNY ANTKRACK

:
!

|

|10 donneront un nouvel essor ‘
f i i a votre rayon de gants. En Toile Doublée.

!

:

:

: BON PROFIT |
Ecrivez pour nous demander des échantillons 0 nR\ol.I bon

profit & Ter KAntKuc*

surles fanx-cols
ce n'est pan senlement ool
ree

de nos gants de peau fine pour dames a $9.00
et $11.50.

Ce sont certainement les meilleures valeurs
offertes par n'importe quelle maison du Canada.

1e profit

Teguiiers KurKncK
des faux-coly .

I wat fu -
dutitatile que KanucK \
les fau . ;.
| duuzamc en tuules_mulc-urs. et une autre qua- cols 41 e Be T .
‘ 1; lité spéciale & $6.50 la douzaine, avec doigts v oegiioy

Nous avons un article avantageux en gants de
I peau pour dames que nous vendons $4.00 la
|

sons de promptes expéditions

ouverts, dans toutes les nuances désirées,

grice aue stocks que nous
B s principales villes, & pirtir de Moncton® jusqu's
wi% - . . 2 ] ous g €chn O na o iy, .

il Dans les gants * Cape" et **‘Mocha ' doublés en natre poiit d'expeaition te i rapproche. © "oU8 vous indiqueron

g ? fourrure, pour hommes, nous avons deux Manufacturés au Canada par
[ lignes spéciales a $18.00 la douzaine. The Parsons & Parsons Canadian Co. ,
! {i k Hamilton, Ontario. ‘
: J. R 1+ 329 rue St-Jacques, Montré

! creen'hields Limited’ Agent pour la province de Quécec. b
“ l’ Commandes ex/ cutées pr

5 omptement
! ; MONTREATI Assortiment complel en magasin,

] i 2 b : “

!
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le département et déduite des hénéfices totavx, dang le

sccond, elle doit étre inscrite au compte de la réclame
Dans les magasins qui ne sont pas divisés par départe-

ments, il faut éviter autant que faire se peut, ces ventes &

9

perte. Nul ne peut vendre & perte sans courir & sa ruine,
Le véritable art de vendre est non sculement de sa-
voir attirer foule

mais aussi de savoir vendre des mare
chandises avec de beaux profits,

LA RECLAME ET LE VENDEUR

La relation qui existe de 'une a l'autre

Parmi tous les éléments nécessaires & la compléte orga
nisation d'un commerce a notre épogue, il n'en n'est pas qui
soit plus efficace que la réclame alors que beaucoup d'em
ployés, du plus petit au  plus  important, n’y prennent
souvent gu'une attention secondaire

Il est pourtant ¢tabli gque, de nos jours, lannonce est

Faide la plus puissante pour faciliter la tiche du vendeur dans

a ligne particuliere anssi bien gue pour assurer le sucees

dune maison, Towt employé loyal y contribue inconsciem

went en disant un mot en faveur de son patron ou en van
tant les marchandises quil détient, Tout commentaire dans
ce sens vient grossir U'efiet de la réclame, mais n'en consti-
tue pas le fond, Voyons un peu ce qu'est réellement la ré
clame, quelle est sa valeur et quelle place elle tient dans les
affnives et pourquoi ce serait s'écarter du bon chemin ot

faire preuve dinespérience que de lu négliger

Qu'est-ce que la réclame?

Au sens usuel du o

, la réclame n'est autre chose que
le récit suceinet de vos affaires, narré et transcrit sur le pa-
pier; Cest un €loge de votre commeree, issu de votre plume
w liew de votre bouche, Clest tont simplement un apergu de

la qualité de

s produits que vous adressez & des milliers

dividus a la fois, grice aux procédés d'imprimerie, au liew

v faire persomnellement  Péloge & chacun  d'eux, Clest
pourguoi celui g connait bien son affaire et qui est capa-
We de persnader son interlocutenr an cours d'une conversa
tion, est @ méme de le faire ¢galement sur le papier. La ré-

clame est la traduction de votre sens des alfaires, la rela

tion de votre fagon de voir, faite d'une fagon iméressante

juente,

Lorsqu'un commergant éerit & un client pour I faire pa-
tienter jusqu'a sa visite prochaine tout en lui vantant la qna
lité de sa marchandise, il fait une “réclame™ individuclle
mais “réclame’ tont de meme

Quand une maison lance une cireulaire an commerce,
Iinvitant & prendre connaissance de la qualité de ses pro-

la célébrité de son scrvice, on

wits et qu'elle y mentionne

le prix avantagenx de ses articles, clle fait a proprement

parler “de la réclam
Lorsque la personne chargée dans une maison, du dé

partement de la réclame, compulse des documents, établit des

chiffres, étudie des p

ots et remet a une revue une pleine

page de ce quiclle a noté, on en fait une circulaire dont l'en

voi coitera cing ou six mille dollars, elle pratique la récla-
me; elle agit dans

méme but que le modeste vendeur qui
débite mille paroles aux clients qui se présentent, ses argu-
ments ne eont pas plus convaincants, mais au licu de s'adres-
ser & un seul individa a la fois, elle force, du méme coup,
I"attention de 5000 on ¢

5,000,000 de personnes,

L'influence du vendeur ne tend qu'a un public res

treint dans un temps déterminé, celle de l'annonceur em-
ffort
de I'un et Vautre est identique daus son but et, sous deux

brasse dans le méme laps de temps, tout un monde, L

formes différentes, constitue ce qu'on appelle: “la Réclame”.

Ces deux forces d'une maison doivent marcher la main
dans la main, Que celui qui effectue les ventes an prix d'un
travail laborienx et pénible ne se figure pas que celui qui

pas
P

la majeune partie de ses heures dans un fauteuil con-

fortable & ¢laborer des plans de réclame, est indigne du sa-
luire ¢levé qui lui est octroyé, Son travail est aussi ardu et
<u pensée est tonjours en activité. Le vendeur doit compren~

dre au contraire que ce collégne travaille constamment pour
lui, ¢t que c'est grice aux pages d'annonces qu'il rédige
quiil verra les clients affduer & son rayon. En réalité il n'a
pas de meilleur ami dans la maison, il n'en est pas qui
lui rende plus service, puisque c'est son intervention qui lui
permet d'augmenter ses ventes et par suite d'avoir un salai-
re plus élevé. Tous deux visent au méme but, ont le méme
mtif: Vintérét de la maison dont iis sont les piliers, et cette
mutuelle conception de lenr devoir doit créer entre eux une
atmosphiére de courtoisie et de cordialité,

11 faut chercher Vorigine de la réclame dans les progrés
constants qui ont fait subir au commerce d'importants chan
gement et ont amené des améliorations pour I'obtention
de résultats plus importants dans une période plus réduite

La concurrence était devenue si farouche et la sollici-
tation pour I'angmentation des affaires si forte, qu'il fut né-
cossaire d'influencer le consommateur pour le décider & de-
mander certaines marques et obliger, du méme coup, le dé-
taillant & <'en prémunir, Le but a atteindre était d'aider le
vendeur, Nous disons der” parce que nous considérons
que le veodeur fut et sera toujours le plus puissant auxiliaire
de la vente, Rien ne surpasscra jamais Paction personnelle;
nelle réclame ne possédera la force de persuasion d'un em-
ployé intelligent faisant valoir une marchandise & un client
et I'engageant & en faire I'acquisition,

Ce que fait la réclame

Mais c'est précisément 14 le point de jonction de la ré-
¢lame ¢t du vendeur, La premiére prépare loecuvre
du second, elle exéeute ce dont la méthode personnelle ne
caurait venir a bout; elle mangue peut-étre d'efficacité indi-
viduelle, mais le résultat collectif est une large compensa-
tion.

On peut diviser la réclame en 2 clas la réclame de
détail et la réclame générale I'une a pour objet la vente di
recte par correspondance, 'autre est destinée 4 amener le
elient chez le commergant, C'est de cette derniére (ue nous
voulons dire quelques mots,

D'abord, la réclame, dans beaucoup de cas, ne provoquge
pas une demande immédiate; elle commence par informer le
public de la valeur des produits, elle lni signale certaines
particularités favorables & tels articles et le dispose & visiter
ceux qui les détiennent. En réalité, elle travaille pour le ven
denr sans cependant faire la vente.

On  pourrait la comparer justement & une meute de
chiens de chasse rabattant le gibier vers le chasseur qui n'a
plus qu'a le tirer,
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Sous -Vétements

ST. CEORCE

Pour Hommes.

Une Moisson
a Récolter.

Mais assurez-vous (u'elle est de haute
qualité, S'il s'agit des Sous-Vétements
St. George Irrétrécissables, chicun de

ceux que vous vendrez satisfera vos clients,

Style, qualité et fini les meil-
leurs.

pour la qualité de leur laine pu-
re, irrétrécissable

En deux piéces et genre
b de s di-

verses.

La Underwear Ltd. donne
satisfaction.

Faites une spécialité des Sous-Véte-
ments St. George et obtenez la meilleure
clientéle d'hommes d ins votre ville,

Achetez chez votre marchand de gros
ou directement de

THE SCHOFIELD WOOLEN

Company, Limimen.
OSHAWA, Can.

ST. CEORCE,

L’Irrétrécissable.

 Fleurs et Feuilles Artificielles.

SPECIALITE

Fleurs et feuilles en étoffe et en papler pour bou-
quets, festivités, décoration générale, couronnes,

etc,
DERNIERES NOUVEAUTES

Bouquets de fiangailles, fruits, guirlandes, tiges,
décorations murales, fantaisies & suspendre, jardi-
nitres, décorations de tables, paniers, arbustes et
buissons en miniature, plantes décoratives, pots en
fleurs aromatiques, vases, panlers pour mariages :
matériaux pour la confection de couronnes, fleurs
weches, herbes, plantes naturelles conservées, pal-
mes, feuillages en papier, ete.

Plumes pour garnir les chapeaux :—Plumes d'au-
truche, h'ron, fantaisies, ailes, pcmpons, etc., ete,

F.W. H. Hegewald, Dresde,
ALLEMAGNE
Loaportation vers tous les pays.

SOUS-VETEMENTS
MARQUE “HEALTH”

NOTRE stock est maintenant au
complet dans toutes les lignes
d’Aut et toutes les p teurs

pour Femmes et Enfants.

Nous avons aussi un stock complet
| N

de Corps pour F avec ma

courtes et sans manches, dans les
pesanteurs moyennes, a tous les prix.

Greenshields Limited

MONTREAL.
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La réclame rompt la glace

La personne qui rédige des articles convaincants pour

les publications ne joue que le role d'introducteur vis a-vis
du public et de sia maison Flle rompt la glace entre 1e client
e le vendeur, il les met en rapport. Elle séme le champ com
mercial, mais c'est son collégue & la vente qui a le devoir de
faire la récolte.

(lannonceur ne prend pas une part aclive & la vente,

mais il est cependant une puissance indispensable au nego
ciant ¢t au vendeur; il ne crée pas les clients, mais il les pré-
sume. il facilite la tiche du vendeur, il prépare par un argu-
ment précis la conversation définitive qui décidera de la re
wise d'un ordre

Chacun travaille dans son propre intérét, dans ce bas
monde, avssi bien le patron que Vemployé, et T'on entend

souvent des vendenrs tenir ce langage: “Pourguoi ne pas de

penser un pen moins dargent pour la réclame et angmenter

mon ravon d'un vendenr? o bien, pourquoi e pas reduire
les annonces vt grossie mon salaire? je 4 waillerai plas fer
me, le résultat serait le meme’

Les changements préconisés par de tels employés ne

sauraient remplacer la réclame, ni en tenie liew, Vaide efficace

et Tinfluence constante de cette derniiére ne peuvent etre
tenues par ancun autre moyen

Le ¢
rences et ¢'est sur Tui qu'il faut agiv i tous ins

ommatenr est le maitre sowveriin de ses préfe
ants en orien

tant son goitt sur tels articles,

essité de la

Il est & peine besoin de discuter cette 0
réclame, tout homme de vente intelligent ¢ honnétre ne
saurait en nier Veffieacité ni douter de ses résultats surpre
nants, il est micux placé que quiconque pour le savoir puis
qu'il en tire lui-méme profit.

Ces résultats cependant, ne viennent pas du jour au len
demain, il fant parfois attendre plus d'une année, mais c'est
une force qui s'enfle progressivement et qui devient toute-
puissante, avee de la persistance et de 1a patience

Infailliblement, vous obtiendrez des résultats, si votre
proposition est basée sur I'honnéteté et si Jes marchandises
qne vous annoncez sont de qualité supéricure ou méme de

qualité courante

La durée de la réclame

On <o demande sonvent combien de réclame il faut faire

et pendant combien de temps il faut la continuer pour que

le produit ainsi annoncé devienne familier an public

Que répondre & ecla?  sinon qu'en toutes matidres la
meilleure méthode & suivre est celle pratiquée par ceux qui
ont arrivés au succés avant nous

On de 1a réclame? Partout od l'oeil du public se

e s rues, par les affiches; dans les revues, dans
les journaux, dans les magasins, etc

I« remarquer que les plus grosses maisons sont
celles qui font le plus de réclame, et que les articles les plus
connus et les plus populaires sont ceux qui sont annonces
constamment. Nos marque nationales les plus répandues
verront leur popularité décroitre insensiblement jusqu'a T'ou-

Wi complet, du jour o clles cesseront d'étre annoncées, On
ors, que comme d'une chose ancicnne et

w'en parlera plus a
lointaine.

Avant de terminer, laissez-nous examiner en deux mots
Ia réclle mission de la réclame, sa valeur permanente et sa

fonction en tant qu'assurance de commerce

Nous sommes & une époque oit les assurances se sont in
géniées & nous protéger et i nous garantir contre toutes

sortes de pertes. Vous pouvez vous assurer contre le feu
contre le hris des glaces de vos vitrines, contre I'infidélité
d'un employé

1

srquoi wassurericz-vous pas vos ventes et vos affai

Clest 14, Ta véritable mission de la réclame moderne
l.a prime, représentée par le coiit de lassurance, est

proportionnée & la séeurité & obtenir, elle n'est pas plus éle

vée que celle de toute autre assurance, bien au contraire elle

considérablement plus minime et peut passer pour une
pense infime
oute autre cspéee d'assurance est une perte

absolument

sans profit, tant qu'il o'y a pas maticre revendication, tan-

dis que l'assurance de commerce représentée par l'annonce,
comporte un profit direct. Non seulement elle enraye la per
te que pourrait entrainer une diminution d'affaires, mais elle
garantit contre le risque d'étre contrimt par la concurrence
i diminuer le tanx dn hénéfice

Considérez la réclame, sous ce jour, si vous ne l'avez
fait jusqulici: ¢'est sa véritable raison d'étre. Contractez une
prime et yous garantirez vos affaires

Kt ntonblicz pas gu'une margue de fabrigue dont la va
lenr est bien ¢tablie et dont le mérite est connn, supportera
assants de toutes los coneurrences a

\
police de réclame en maintiendra la renomme

glemps gu'une

EVITEZ DES RECHERCHES INUTILES AUX COM-
PAGNIES DE CHEMIN DE FER RELATI-
VEMENT A VOS ENVOIS

Clest une véritable plaie, dans le transport des mar
chandises au Canada, gue cette avalanche de réclamations et
de demandes d'enguéte faites par beavcoup de destinataires
qui trouvent yue la marchandise quiils attendent ne lear ar
rive pas assez vite. 11 y a mille raisons. pour qu'un envoi
narrive pas & achetenr anssi vite que celui ¢ le désirerait

Le plus souvent, cest Pachetenr lni-méme qui en est la
canse, en ne passant sa commande gu'a la derniére minnte,
quand une marchanlise lni est devenne indispensable, d'oi
son impatience exaspe

¢ de ne pis recevois

ez vite son
envol, Daatres fois, ¢'est une lettre de commande ¢garee on

aui @ é1é mal adressée, 11 se pent quelquefois que Ta deman

de de renscignements sur le erédit d'un achetenr, retarde en
voi de quelques jours, Le surcroit d'ordres dans wne mai
son, peut amener également du retard dans une livraison
Fontes causes enfin, absolument étrangcéres aux pan
vres compagnies de chemin de fer, auxquelles on s'en prend
la plupart du temps et contre lesquelles on récriming
Avant de faire une réclamation injustifiée,

urez vous

que rien ne s'est produit de nature & provoguer un retard
Imaginez un peu les multiples mains entre 1¢ quelles un en
voi doit passer dés linstant ol il est remis a la gare, jus
qu'a celui oft il est livré au destinataire

t jugez si votre de
mande d'un pen d'accélération dans le service aura quelque
ombre d'utilité

Les colis se trouvent mélangés avee quantités dantres,
de provenances diverses ot destinés i des directions différen
tes: ils sont triés, placés dans des wagons  speciaus quon
aiguille sur différentes voies. La, avant de commencer leur
voyage, ils sont classés par destinations, Tout cela est a
faire, aprés la délivraison du regn par la compagnie

Les réclamations arrivent.—|.c client, supris de ne pas
recevoir anssi 1ot qu'il le pensait, ordre qu'il a «

mng, éerit

on télégraphie 4 son vender de réclamer a la compagnie,
on de lui adresser le récipissé qui lui permettra de suivre la

trace de cet envoi, Parfois, cette demande est faite en méme

temps que la commande. En recevant cette lettre de son clie




32 TISSUS ET NOUVEAUTES

Les Faux-Cols “ARLINGTON”

sont faits dans les margques suivantes ;

Challenge - - - - $2.00 Ia douzame
Rubber . - - - 1.80 ¢

Pyralin - - - - - 1.50 “ -
Outdoor - - . - - 1.28 “ -
Water Nymph . - - 1.00 “ -

. “ “
Tidal Wave - - - . 070
Chague ligne est 1 meilleure gque puiss ez acheter pour le prix  RAPPELEZ VOUS que n
1 viers qui PEUVENT VFULENT ¢ \!\n\\[ll Fovm vl s b e g
1e vendre t fa 1o . et 25e pider on Benr
e
Donnez une ¢ de a notre repré le plus rapproché

The Arlmgton Co., of Canada, Limited.
58 AVENUE FRASER, TORONTO.

Agents ; Ouest R.J. QUIGLEY, Winnipex. Man , Ontario J. A. CHANTLER & CO., Toronte. Est DUNCAN BELL Montréal, Qué

Engagenez vous un homme ayant dépassé¢ la Quarantaine ?

née comme Age avguel un
{ ‘ olution ot

" TR | N mwimes 1\ 5 s Hnes - patrons on
tnm fait ¢ e v tre u Dot uniquement, f
= e i er. Mais vous Oles ec ent 3 “ e 1 homme i Y
P mé quel g pe i \ ton wis fat vde dans 1 conduite G
NS AT, wnl 1e Apd de plus de quarante au il rem y\ L
plissait comlit ex — -
\0us le I;nez sl ¢ elait un homme employant le syslv.mc Shddou
11 Ans g ne w‘v“vvl ehir. 1 st an medll " 1
est asse « mat m;,.w.‘m unwuwuv jui donnent le suecds en afluine
. i
Na 1 ! sl Un Lvre vous indique le moyen d'iline it par
1 ; = ‘,"“‘ le Systéme Sheldon, Vous n'aver qu's le demander, il ne
y , rous eoitera rien, Ven quil ait rappontd des milliers de da!
\ T o al Ho Tars d dautres. Une carte postale on le foure
pls b ik " r feur M Le coupon ciadessous est encore pl
lonner

Illt 5II[LII|]N SCIIML nn Republic Hldz CHICAGO

The Sheldon School, | it e

NOoM

1300 REPUBLIC BUILDING, RUE

CHICAGO. . e
e —————— - T——— oA
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“BEAVER?”

Article Spécial.

on denx lignes qui frag

La plupart des maisons de eommeree ont une
spieialement esprit du public,

Il en est
numeros 4540 et 4355

de méme dans notre commerce, surtout

préts i faive face i la demande

Voici un paletot tricoté, No 4340, qui est aussi fait avee collet. {No &
Nons le produisons dans les couleurs suivantes Blane
Myrtle, Maron, Gris Argent, Pourpre Roy ale et Bleu de Ciel,

Prix spécial par douzaine, $36.00.

Permettez-nous de vous envoyer des échantillons

R. M. BALLANTYNE, Limited.

STRATFORD, - - Ontario

Représentants & Montréal :
Messrs. J. E. PATTE et A MALO,

Chambre 38, 204 rue St-Jacques.

ipent
en e qui coneerne nos
Nous avons constaté que ces articles sont en grande faveur, et nous sommes

355)

Bleu-Marine, Champagne,

Tel. MAIN,

1343,

<_'|

s
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s OUATE
EN PAQUETS

MODE <) COUTURE
Garantie exempte de fils et autres maticres
¢

JOURNAL OFfIC L'HABILLEMENT

OUATE DE COTON :
*“NORTH STAR, "
“CRESCENT, "
“PEARL.”
ve que jamais, Ceest la meilleure pour le prix

Demandez | juets 'North Star,’
‘Crescent,

ROBERT HENDERSON & CO.

MONTREAL.

JAMES STANBURY & CO., -- Torunto.

Agents de Vente

Can o pive imporsaae Muwon do Prance p

c‘r_L_s—-!»- )

Table Alphabétique des Annonces

A H
Arlington Company of Canada, Lul., The (Toronto) 2 Hegewald F. W, H 10
B Henderson, Robert & Co . 34
Brock Co., Ltd, W. R, The . 2
Ballantyne, Limited " 3 L
c Machonald, Johs.. ... v 12
Canadian Converters’ Co., Ltd,, Th 20
Confe tion frangaise - ] g
Parsons & Parsons Canadian Co. The (Hamilton 28
. Peuman, Ltd : Kok
Dominion Textile Co W1
£ R
Ellis Underwear & Co 28 Racine & Co , Alph veraunerene sosae N
v s
Fairbairn & Co, R. D O . . .
Fitzgibbon, Limited N 5 Schofield ‘\\-.lh B sieie
Sheldon School (The).... e 12
c
Garneau Ltée, Québec .. o AR . T
Greenshields Limited— Tooke Bros.........
Dépt. de Bimbeloterie : 4
Etoffes d robes de Priestly 1 w
Gants Pewny " 28 |
Sous-vétements marque ' Health ‘ 3 Walch Land & Coy. oovvns 26
Printemps 1912 N 16 Williams, Greene & Rome Co ... .00 2
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LA MAISON

FITZGIBBON, Limited

MONTREAL

offre un assortiment exceptionnellement beau de

VOLANTS

d'une largeur de 27 et 45 pouces. Tous de modéles spéciaux.

COUPONS

Les Ventes de Janvier

En stock et préts a étre

livrés immédiatement.
,lq\\"w\‘\ ’2.»‘ | et
|3onne Anne
)11 Al

FITZGIBBON, LIMITED.

Carré Victoria, .'. .°'. Montréal.
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*  Servez-vous de nos stocks afin de vous
: assurer des affaires de premier ordre

r’ : au moment des Fétes.

Si vous avez un besoin pressant de
marchandises, ce mois-ci, écrivez-nous.

Assortiment trés important d'Articles de Fantaisie,

POUR LE PRINTEMPS 1912,

Dans toutes les provinces du Canada,
nos voyageurs montrent des échantil-
lons provenant de tous nos Départe-
ments pour le printemps prochain.
L"assortiment de ces échantillons est

. le p|us vaste et le plus varé que nous
X ayons jamais offert ; les valeurs pré-
° sentées vous intéresseront.

*

-

CREENSHIELDS LIMITED.
MONTREAL.

L =

L € Q‘o,oooobia.’;o;ooooQlo’o,ooo ©

090 % o




