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AIREDALE

" Marque Enregistrée
- Sous-vétements en laine
& cotes pour hommes.

‘Faits en quatre qualités -
chacune au premier rang
dans sa classe pour le con-
fort, la chaleur et la durée.

Seuls Agents

John M. Garland Son & Co., Ltd,
" OTTAWA, CANADA.

Nouveautés en gros

En écrivant aux lnnonceui‘l, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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21,000,000 D’ANNONCES
Ayant quatre fois cette dlmensmn

HEN finer wool can be secured;  soft stoclungt If. molhen have ever found
when better spinning and kmmng It ha to - procurc “Little Darlmg
** Little Daisy"" hosiery, there was a
reason. Whenever there was a shortage
of the proper wool, we had to make fewer of
these wonderful ltocklngs No substitute
has ever replaced that wonderful wool.
“Little Darling’* for infants, and *Little LITTLE DARLING HOSIERY—for babies
Daisy’ for children vp to 12 yearl are the  and tiny tots up to seven—has silken toe and heel.

best that can be made- a bo LITTLE DAISY HOSIERY—

claim, but one that thousands \\\\V/// fo chl children up (0 twelve—has extra

processes are devised, it may
possible to excel the quality in these
2 wonderful children's stockings.

But it is not possible to-day.:

of dwomcn m“z?é“ Yourown ‘CN¥w <1 h in heel and toe
judgment will affirm it.- :

Only fine Australian lamb's 3 ’///l“\\\\\; M“’ saisty Eand ek
wool is ever used to make these S/E ‘\'-“ The Chipmas-Heltod Kaittiag Co.. limited

"LITTLE DARLING”
"LITTLE DAISY™

seront imprimées et dis-
tribuées dans les famil-
les les plus a 'aise du
Canada, durantles qua-
tre prochains mois. Le
pouvoir de vente extra-
ordinaire de cette gran-
de campagne de publi-
cité se fera sentir dans
chaque magasin au dé-
tail de toutes les provin-
ces du Dominion. Ces
annonces s’adressent
aux meres et elles ne
pcurront manquer de
créer une demande con-
sidérable et profitable
pour les bas Little Dar-
ling et Little Daisy. On
vous les demandera
bientot. Commandez-
en un bon assortiment
chez votre marchand de

gros.

THE CHIPMAN-HOLTON

KNITTING GO.
LIMITED.

Hamilton, Ont.

"LI TTLE DARLING”

“LITTLE DAISY ™

BAS POUR BEBES ET ENFANTS.

HOSIERY FOR INFANTS AND CHILDREN

En -&crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix ‘Gourant”, -s.v.p.
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LA MAISON GANADIENNE

Des Nouveautes, Articles de fantaisie et Brimborions

BAS

Nos voyageurs sont actuelement sur la route avec leurs échantillons de bas pour hommes, fem-
mes et enfants pour le printemps. Demandez a les voir le plus tot possible. Tout indique une ra-
reté sans précédent pour I'an prochain, avec des prix beaucoup élevés. Nous invitons également
nos clients a acheter tous les bas de laine dont ils ont besoin maintenant. La demande est gran-
de et notre stock s'épuise rapidement. Toutes ces ilgnes ne peuvent étre répétées.

DEPT. M.

Laines a tricoter. Valeur spéciale en fait de laine grise a tricoter a $1.25 et $1.50 la livre. Faites-
vous montrer aussi notre laine “Phyllis” a chandails (sweaters) en pelotes. 22 couelurls au
choix.

Dépt. R. Robes de chambre pour garconnets,
fillettes, fenrmes et hommes. Cache-
corset en soie, re $10.00 a $24.00 la
douzaine. Bonnets de boudoir de
$6.00 & $15.00. Tabliers a thé, de
$2.35 a $6.50. Sous-vétements en

Dépt. L. Mouchoirs en boites pour le commer-
ce de Noél, de 25c la boite de 3 a
$1.50 la boite de 6. Mouchoirs blancs
pour hommes.  Mouchoirs en linon,
tous en boites d'une douzaine. Fini
doux, de $1.75 a $2.25 la douzaine.

Dépt. W.

Dépt. U.

phone a

83 a 91 rue St-Paul Ouest

crépe de Chine, de $39.00 a $120.00.
Nouveautés en soie piquée japonal-

$1.75 la verge. Couleurs: ivoire, tur-
quoise, rose pale, gris, vin, taupe,
brun, myrte, marine, noir.

Tweed de 54” a $1.90 et $2.10 la ver-
ge. Demandez a notre voyageur de
vous monter nos échantillons de Tis-
sus & costumes de printemps.

Tres spécial: Gants courts, non dou-
blés, pour hommes, en peau de mule
de premiére qualité. $4.50 la dou-
zaine,

longue distance.

Dépt. C.

Ifini toile, de $1.85 a $2.75 la douzai-
ne.

ses. Grande variété de jupons de Mouchoirs a points d'ourlet, en pure
soie. toile pour hommes, $3.00, $3.50, $4.00
Dépt. D. Crépe de Chine de soie, 367, 7 m/m, la_douzaine.

Flanellette blanche tres épaisse, 26,
2714 et 287, 30c et 32c la verge.

36" pour 39c.

Domet blanchi de 27" 4 35¢c la verge.
(GGuingan a tabliers, 27", 29V.c et 32¢
la verge.

Dépt. F. Résilles de soie avec élastique, marque

Dépt. S.

21 rue St-Sulpice

Montreal

SALLES D'ECHANTILLONS:

“Premier”, $4.25 la grosse.

Soutache roulée Corticelli, noire seu-
lement. Prix de la liste, $1.35 1~ boite
de 12 rouleaux. Notre prix, 45c la
boite de 12 rouleaux.

Nous apportons une attention toute spéciale aux commandes par lettres, télégrammes et par télé-

Si notre voyageur ne passe pas chez vous, veuillez nous en avertir et il ira vous voir.

Hodgson, Sumner & Co. Litd

82 a 94 rue Le Royer

]

Carlaw Bldg.

28-30 rue Wellington-Ouest 503 Edifice Mercantile

Hotel “Windsor
o TORONTO VANCOUVER

OTTAWA

7 rue Charest
QUEBEC

Edifice Métropole
SHERBROOKE

”
En &crlvant aux annonceurs, mentionnez ‘“Le Prix Courant”, s.v.p.
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Les Ventes des Fétes

[es Perspectlves du Commerce des Fetes
| sont Bonnes.

Les gages sont élevés — les salariés tiennent a
avoir ce qu'ill y a de mieux — étes-vous prét ale
leur donner?

Les marchands sagaces prévoient a I'avance
que leurs stocks doivent étre bien assortis.

Votre choix parmi le gros assortiment de The
W. R. Brook Company Limited peut vous aider.
Profitez de notre département des commandes
par la poste.

I THE w R BROCK CONPANY,

LlMlTED

MONTREAL. ’

<>

En &crlvant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, e.v.p.
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NOUS POUVONS FAIRE DES LiRRESONS IMMEDIATES

Nous avons actuellement en
stock le Gant Ballantyne (en
tricot écossais) et nous pou-
vons remplir les commandes
jusqu’a un certain point.

Prévoyant une demande plus
considérable que jamais pour
le Gant Ballantyne (en tricot-
écossais), a cause de la publi-
cité qui est faite actuellement
dans les principaux magazi-
nes canadiens, nous avons
maintenu notre production en
avant de nos commandes, de
sorte que nous avons accumu-
1é un stock de réserve pour la
saison de vente de nos clients.

P R

Ce stock de réserve sera, jus-
qu’a un certain point, rempli
de lignes désassorties et il fera
Paffaire des détaillants qui
n’ont pas placé leurs comman-
des pour ce qu’il leur fallait;
toutefois, il ne durera pas
longtemps, de sorte que nous
conseillons de placer votre
commande immédiatement
pour avou' votre part de ce
stock.-

Nous avons en stock le Gant
Ballantyne:: (en:: tricot écos- [
sals) en bruyére, Oxford, gris,
noir et kaki.

S.K.3. Borde en cuir avec bou-
‘ton-pression $12 la douz.

S.K. 4. Poignets a cotes élasti- \
ques . . . . $10 la douz. - ,

R. M. BALLANTYNE LIMITED

Stratford, Ont.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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FOURRURES QUI DONNENT SATISFACTION

Les prix élevés et la rareté des marchandises ne nous
ont pas empéchés d’avoir a chacun de nos étages un

stock considérable de fourrures de toute description pour
les deux sexes.

Voici quelques-unes de nos lignes principales:

POUR HOMMES

Capots en castor du Yukon, 50” delong........ $35.00
Capots en chat noir. Qualité exceptionnelle..... $35.00
POUR DAMES
Manteaux enrat,50”delong . . . . . . . .. $150.00
Manteaux en marmotte, 45” delong . . . . . - $100.00

Les fourrures vont siirement se vendre plus chéres la sai-
son prochaine.

En conséquence, placez votre commande de bonne heure.

LA GOMPAGNIE REDMOND LIMITEE

Winnipeg - - - - Montreéal

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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NOUS FAISONS UNE SPECIALITE DE TElNIlRE LES
FOURRURES DANS TOUTES LES NUANCES
LES PLUS NOUVELLES

Renards, loups et renards blancs, taupe teinte
et écureuils gris, vaisseau de guerre, lapins
teints, etc.

Notre maison est la seule qui teint le renard et le
loup en “ Georgette ”; la derniére nouveaute.

“THE HOLLANDER FUR DYEING CO., LIMITED

645 rue Saint-Paul - - MONTREAL.

iy

SHIRT

LA CHEMISE LANG

La ligne dont la valeur exceptionnelle assure la satisfaction

The Lang Shirt Co., Ltd

Kitchener, Ont.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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POUR LE PRINTEMPS 1920

Vous auriez tout a y gagner a nous confier vos commandes de vé-
tements dés maintenant. Notre maison est la plus grande et la plus
ancienne de la nrovince de Québec, a.l'est de Montréal.

Nous pouvons offrir aux marchands des nrix qui leur permettront
d'écouler ranidement leur stock, tout en faisant un superbe profit.
Les vétements portant la marque “G” sont confectionnés avec le
plus grand soin. Le choix des modéles offre une superbe variété
de toutes les derniéres créations de la mode. Les tissus dont nous
nous servons nour les confectionner sont d’'une qualité durable ex-
ceptionnelie et la beauté des dessins ne neut manquer de plaire a
tous vos clients, quelque difficiles qu’ils soient.

Ecrivez ou télénhonez pour avoir la vislte de notre voyageur ou
des renseignements comnlets sur la proposition que' nous avons i
vous 7aire.

Nos coinmandes sont livrées promptement.

THE eninusn CLOTHING MFG. C0.

Manufacturters de vétements en gros,

645 rue St- Valler, QUEBEC

L..e Crampon }
i Tapatco donne
B une pgrise soll-
'R de et tient en
ll place les agra- §
fes, longtemps§
N aprés que le tis-
su lul-méme a
été affalblli poar
V'usure.

Tout Propriétaire de Cheval a Besom
de ces Bourrures

C'EST .LA RAISON POUR LAQUELLE LES VENTES SONT CON-
TINUELLES ET PROFITABLES.

‘Les marchands aiment a tenir les lignes qui sont en de-
mands — naturellement, ils préférent les lignes qui se ven-
. dent facilement tous les jours de I'année. lls ont trouvé une
“semblable ligne avec les Bourrures Tapatco a colliers de che-
vaux — et une ligne qui ne manque Jamals de donner satls
faction.

Avec un netit travail supplementacre, un marchand neut ac-
. croitre le: chiffre de ges.ventes de cette ligne profitable. En
" disant’ aux’ clients cornb‘len il est imnortant de fournir une
telle bpyrrnre dour-toug, les chevaux, il peut inciter plus de
gens a les emnloyer continuellement. |l peut facilement si-
gnaler la perte qu'énrouve un cultivateur quand ses chevaux
doivent rester au renos a cause d'épaules blessées — il peut
offrir les Bourrures Tapatco comme moyen certain de pré-
venir les contusions, les blessufes et Pirritation.”'Un exa-
“menide la bourrure de: 13 part du client bacle: genéralement
une vente.
Poussez la vente des Bourrures Tapatco de cette mamere —_
et vous constaterez qu'il est possible de doubler vos ventes
de cette ligne profitable.

. GANTS TA1.. -
Notre hgne variée er complate

. ol
American Pad &

(nmprmnl des moddles pouvant * o

A i BOURRURES Textile C

fait (l(el tgnntqmtllso tlr:\ ’;r;']:mns o eth e o.,

Modeles: Gantelet, poignet en by

tricot ot haut ; b = C l]i d Ch Chatham nt.
Epa(msc;quni i“;\tl\(i‘q "12251 ‘nne- a 0 ers e evallx ’ O t
ment épais et minces.

MATERIEL — bout en . culr, " et mitaines en tan, ardoise ou
paume en cuir, en jersey, gants oxfora.

En &crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.vp. g
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. BLUE'S STEEL GLAD

Modele Diamond 303 .

LE PANTALON POUR
L'HOMME D'AGTION

Pour les hommes robustes et
travaillant au dehors a qui il
faut des pantalons forts et résis-
tants a 'usage le plus dur.

Avec coutures surjetées et pi-
qtres d 8' pour prévenir les
déchirures,- boutons rivetés bre-
vetés et poches a coutures dou-

bles.

La laine brute est tissée a
notre usine de Coaticook, Qué.,
et le tissu est converti dans le
produit fini 3 notre fabrique de

Sherbrooke, Qué.

Du mouton au consommateur.

WALTER BLUE & C0. Limited

Sherbrooke, Qué. Montréal, Qué.
T Coaticook, Qué.

LE PANTALON QUI EST
GARANTI

En é&crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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* ST-HYACINTHE, 229 Rue Cascades

RAYON *S’
Nouveau Département de “TOILE”

Malgreé la rareté de cet article; nous avons un assortiment trés

intéressant.
RAYON “S”

HS11 —Toile a rouleau, bord rouge, pure toile 16-17 pouces . . . . 0.35
HUT —Toile UNION écrue,23pouces . . . . . . . . . . 0.48Y
HT10 —Toile UNION écrue, 23 pouces . . . . . . . . . . 0.52Y/,
HJ90 —Toile UNION écrue, 23 pouces . . . . . . . . . . 0.5_%1/2
H7912—Essui-mains toilette, blanc uni, 30 x16 . . . . . . . 2.9~5'—:a

) H7920—Essui-mains toilette, blancuni, 36 x18 . . . . . . . 450
H510 —Essui-mains de bain avec frange, 16 x 36 . . . . . . 3.50
H535 —Essui-mains de bain avéc frange, 40x 20 . . . . . . 6.00

P. P. Martin & Cie, Limitée
Importateurs de néqueautés en gros. |

Maison fondée en 1845

Y

QUEBEC, 7 Rue Charest 50 rue St-Paul Ouest, OTTAWA, 166 Rue Sparks
SHERBROOKE, 103 Rue Wellington Montréal TROIS-RIVIERES, 82 Rue Royale
[ ]

TORONTO, 152 Rue Bay
Téléphone: MAIN 6730 : .

TROIS QUARTS DE SIECLE D’EXPERIENCE A VOTRE
DISPOSITION.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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Maison fondée en 1852

OUTTUIES

de la Marque

Moose Head

Trés en renom pour
I’élégance distinguée
et la
qualité

irréprochable

~

Ecrivez pour avoir le catalogue.

"Venez nous voir quand vous

viendrez A Montréal.

L. GNAEDINGER SON & COMPANY
| 90-94 rue St-Pierre, MONTREAL.

v t

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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Nous sollicitons actuellement des commandes pour l'au-
tomne 1920 en fait de

Satins Francais

et de
C e d Clllll
Ecrivez pour avoir plus .\
de renseignements A ce Nous avons également, pour livraison immédiate, de gros
sujet. assortiments de crépes Georgettes, Crépes de Chine, Chif-

fons, Ninons et Georgettes, a prix populaires.

Albert Godde, Bedin & Cie.

PARIS TARARE LYON

: 64 Wellington Street W., Empire Bldg., Toronto.
Téléphone: Adelaide 3062.

Faites payer yotre loyer par vos
étalages de vitrine
'ﬁf??&ié%‘;‘d;"’ Beaucoup de ventes se font sur le trottolr.

DENIISINES S Supports pour Etalages de Vitrine v
Une série merveilleuse de supports interchangeables patentés
pour étalages de vitrine, appropriée aux Articles de Nouveautés,
Costumes, Chapeaux, Chemiserie, Chaussures et . Marchandises
Générales. La série vous donnera 10 ans de Bons Services en
rendant effectif votre commerce par l'arrangement de garnitures
de vitrines.

Les Supports que ’vous voyez ci-dessus ne sont que Suelques-uns
des dispositifs que vous pouvez obtenir avec la série compléte;
on peut obtenir des centaines d’autres arrangements.

Faits de Chéne, fini Doré, Antique ou Patiné. La sérle est mise
en un coffre en bois dur avec couvercle & charnidres, un bon
endrolt pour garder les ‘‘Younits” extras qui ne servent pas pour
le moment. Il y en a des milliers de cette slérle en usage jour-

nellement. ,
No 104. Cette série a 130 *“Younits” interchangeables
pour vitrines de Magasin Général . . . . . . . ... . $27.60 UN
En outre de la série ci-dessus, nous en fabriquons une pour
I'usage exclusif du Commerce d’'Epicerie. Cette série est tota-
lement différente de la série pour Magasin Général; elle est
faite pour I'étalage de marchandises plus pesantes et convient ~

spécialement & I'Epicerie de détail..
La Série No 20 a 89 “Younits” interchangeables pour les

Vitrines de Grandes Epiceries . . . . v « « « « . « —, $38.50 )
La Série No 20, a 50 ‘““Younits” interchangeables pour
les Vitrines de Petites Epiceries . « . « « v « « + + . . $23.10

En Stock 3 Hamliton — Commandez directement ou par votre
marchand en Gros — Patentés et falts au Canada.

THE OSCAR'ONKEN CO. _R’'UN AJUSTEMENT PARFAIT

5150 FOURTH STREET, ¢ Clnc|nnatl, Ohlo, U.S.A, QLUETT. PEABODY & CO. OF CANADA, LIMITED

e "~ En é&crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, 8.V.p.
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MANTEAUX

— e R

PARURES

Nous ne vendons que
des fourrures sur la qua-
lité desquelles vous pou-
vez compter, et nos mo-
déles sont recherchés de
tous ceux . qui appré-
cient I'élégance et le
bon gofit.

Prix pour toutes les
exigences.

Commandes par la
malle soigneuse-
ment remplies.

Catalogue et prix
sur demande.

Laberge, Chevalier

& Cie, Limitée.
FOURRURES EN GROS
457 rue St-Paul Ouest,

MONTREAL.

En écrivant aux annonceurs, mentlonnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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NoO. 500

e

o
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[

PARDESSUS ajusté pour jene homme,
BEAVER noir entre-doublé de feutre

jusqu’a la taille.
Collet chale ou carré.

Hudson Seal.
Loutre.

Castor piqué.
Mouton de Perse.

l $85.00
et plus

Vol. XXXII — No 48

Nous fabriquons une ligne compléte
d''‘overalls’” (salopettes) de pre-
miére qualité en trols pesanteurs
et styles différents.

Les acheteurs nous dissnt que ce sont les
melilleures sur le marché.

AGENTS DEMANDES

pour la Province de Québec

Ecrivez tout de suite pour renseignements
concernant Il'agence exclusive pour notre
ligne d'‘Overalls’’ (salopettes) de vente
raplide.

EVERYBODY’S OVERALL CO.

London, Canada.

Ouate en Paquets

“VICTORY" “NORTH STAR”

“CRESCENT”  “PEARL"

Ces quatre qualités sont cer-
tainement les meilleures qu’on
puisse obtenir pour le prix. Elles
sont manufacturées avec des
matiéres de premiére qualité
soigneusement choisies.

Commandez-en a votre fournisseur.

|

GRAND ASSORTIMENT dans les pale-
tots doublés en Marmotte, Rats Musqués,
Vison, Collets en loutre, etc.

Desparois, Garneau & Cie., Ltée.

Meanufacturiers de Fourrures en gros,

465 rue St-Paul Ouest,
MONTREAL.

En temps de Guerre comme
en temps de Palx, I'Econo
mie estun devolir natlonal.

g raites disparaitrc ces disgra-
cieux amas ue papier sur vos

plan hers —etsupprimez le dan

¥er d’'un incendie,

- En vous servant d'une Press-

Climax & met're le parier on

bal es vous obtiendrez le plue

haut prix pour vos papiers de

rebut.

La Presse Clin ax comprime et

met en balles votre papier prét

pour | expédition.

Flle sauve dutemps, du travail

tient votre établissen.ent propr

- etconvertit €n argent vos pa-

piers de rebut,

] Tout en acier. 12 dimensions
P*Durera tovte une vie.

CLIMAX BALER Co

HAMILTON, ONT.

En &crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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Noel

et

I’Etoile Bleue

Si vous n'avez pas encore placé votre commande de
Noél pour les marchandises de la marque de I'Etoile
Bleue, n'est-ce pas le temps de la donner immédiate-
ment? Notre assortiment est plus intéressant et plus
considérable que jamais. Donnez votre commande de
bonne heure et assurez-vous le meilleur choix.

DENTELLES
BRODERIES
GARNITURES POUR ROBES
GEORGETTES
CHIFFONS
TISSUS LAVABLES
RUBANS
BAS
BRASSIERES
MOUCHOIRS
ETC.

Vous pouvez toujours reconnaitre les marchandises
portant la marque de I'Etoile Bleue par “leur” qualité.
Mais pour cela, il vous faut vous assurer si elles por-
tent bien la marque de I'Etoile Bleue. Aux points de
vue de l'économie et de la heauté durable, les mar-
chandises portant la Marque de I'Etoile Bleue ne peu-
vent étre égalées.

Nous sommes des manufacturiers et des
importateurs de dentelles, de garnitures
pour robes et de broderies. Nous impor-
tons des nouveautés de fantaisie.

~Mduser PBrothers (Canada) ‘Eimiteb

12 RUE STE-HELENE, MONTREAL.

New-York Boston Philadelphie  Chicago I‘ign(]res Nottingham Paris Calais

Baltimore Los Angeles San Francisco o Caudry LePuy St. Gall

En écrivant aux annonceurs, mentionnez ‘“Le Prix Courant”, s.v.p.
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VETEMENTS FACILES A VENDRE

Nos vétements sont tellement bien confectionnés
que le client a qui vous les montrez n’hésite pas a les
acheter.

Une autre caractéristique de nos modeéles c’est Ié-
légance, chose qui compte dans la vente des vétements
tout faits.

Notre ligne comprend des modéles appropriés a
tous les besoins de votre clientéle quelque difficile
qu’elle soit.

Nos vétements vous sont vendus a des prix qui vous
laissent une belle marge de profits et les ventes répé-
tées qu’ils font faire rendent votre commerce trés pros-
pere. , .

Si notre voyageur n’est pas encore passé chez vous,
écrivez-nous et vous recevrez sa visite.

A La Manufacture de Hardes de Victoriaville,
VICTORIAVILLE, P.Q.

S e e

St. George “{Uoolnap”

Le Sous-Vétement qui répond & toutes les exigences du client le plus
difficile. La surface intérieure du tissu est ‘“duvetée” par notre pro-
cédé spécial, de sorte que chaque vétement a la douceur de la soie —
et la chaleur et la durée de la laine pure. L’étiquette “St-George” est
recherchée par les hommes qui désirent un sous-vétement d’un con-
fort supréme.

THE SCHOFIELD WOOLEN COMPANY, LIMITED
UNSHRINKABI_E OSHAWA (ONTARIO)

UNDERWEAR FOR MEN

GUELPH CARPET AND WORSTED SPINNING MILLS

LIMITED
Fabricants de

Tapis Wilton, Bruxelles, Velours et Tapisserie
ET TOUTE SORTE DE |

“WORSTED”

GUELPH © - - - = ONTARIO

En é&crivant aux annonceurs, mentlonnez “Le Prix dourant". 8.v.p.
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JAMES CORISTINE & CO., lelted

’ &%  Manu-
Un S
R . riers

Mar-
chands

gros
_ Stock I

* 2 o

Varié et Complet §
Consultez notre sh’
Catalogue %
pour

CHALES - ETOLES - COLLETS
et
MANCHONS
dans les styles les plus nouveaux
toutes sortes de Fourrures
MANTEAUX EN HUDSON SEAL
et en ;
- MARMOTTE
y de desuns eleganta et o.b]f:ts d’une forte demande
’4; . | James Cor.i:t.ine & Co,, Haute
o @ i KR

James Coristine & Co., Limited

Rue Saint-Paul
MONTREAL.
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G Les Overalls (salopettes) “STAR BRAND” de
¢ GOODHUE'S

Conquiérent chaque.iour une plus grande faveur.

Une salopette de premiére qualité , A prii populaire
Garantie donner satisfaction

Soutenue par ul;e expérience de plus de 25 ans.

Les Pantalons Kaki “STAR BRAND?” faits en fameux croisé “MOHAWK"’
avec ceinture séparée, sont d’une valeur incomparable.

Fabriqué a ROCK ISLAND, Qué.

par
The J. B. Goodhue Co., Limited
Agence de Montréal, 211 Edifice Drummond. Téléphone Uptown 1129.

Etalez vos Fourrures sur des Mannequins DALE pour
la Fourrure

8i vous voulez obtenir les meilleurs effets.

Ecrivez pour avoir notre catalogue avec la liste compléte de nos mannequins

d’étalage et de nos garnitures de magasin que vous pouvez employer avec avantage
dans votre établissement.

Le nom

DALE

veut toujours dire
DISTINCTION

et

ROBUSTESSE
qul ne peuvent
étre surpassées.

Venez nous voir en n'im-

porte quel temps.

DALE WAX FIGURE CO., Limited,
86 YORK STREET. - TORONTO.
Représentant a Montréal.

P. H. MUNRO

160 Bleury.
Vancouver: 601 Mercantile Bldg.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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CE QUEST LE SERVICE

A LA MAISON DU

SEAL HOLLANDER

M. LE MANUFACTURIER DE FOURRURE: Nous n’avons pas

a insister auprés de vous sur la nécessité de faire teindre vos four-
rures par un bon teinturier --- I’expérience vous a appris cela.

Et avec le service HOLLANDER a votre porte, pour ainsi dire,
cela devrait étre la moindre de vos inquiétudes.

C’est un véritable service que donne la maison du SEAL HOL-
LANDER. Depuis le grand “boss” jusqu’au plus petit employé---
tout le monde collabore a ce service.

Quel que soit le travail qui est fait a I'usine, au laboratoire ou au
bureau, la question suivante se pose: ‘“Cela va-t-il servir, aider ou

étre profitable pour les CLIENTS ACHETANT L’HOLLANDER

Notre laboratoire travaille sans relache a découvrir et a faire
P’essai de nouvelles nuances et de nouveaux essais dans I’applica-
tion de la teinture a la fourrure pour le bénéfice de nos clients.

SEAL
HOLLANDER

la plus populaire de toutes les fourrures, devenue célébre et popu-
laire, grace seulement au PROCEDE D’APPRET ET DE TEIN-
TURE HOLLANDER.

“VOUS POUVEZ COMPTER SUR LA TEINTURE SI C’EST
UNE HOLLANDER?”, c’est une vérité reconnue dans le commer-
ce de la fourrure du monde entier.

POUVONS-NOUS VOUS SERVIR ?

A. Hollander & Son, Limited
| 64 RUE QUEEN

BUREAU A NEW-YORK: 129 West 30th Street Montreal.

En Scrivant aux annonceurs, mentlonnez “Le Prix Courant”, e.v.p.
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Vos
Chaises

sont-elles faciles 2 vendre et de bonne
qualité? Si vous aviez un stock complet
de nos modéles vous seriez en position de
répondre A tous les besoins de votre clien-

tele. Notre ligne comprend un grand
choix de

Chaises de Salle a Manger, de
Cuisine, de Veranda et
d’Ameublement.

La beauté du modéle, le soin apporté a la

construction et au fini de nos ‘chaises

n’ont pas leurs pareils sur le marché.

Un autre avantage offert par la vente de

nos chaises, c’est le profit qu’elles laissent
au détaillant.

Pour connaitre nos produits, écrivez-nous
dés aujourd’hui et nous vous enverrons

un catalogue descriptif ainsi que notre
liste de prix.

La Manufacture de
Chaises de
Stanfold

PRINCEVILLE, Qué.
(STANFOLD)

[ES RUBANS

Jouissent cette saison, d’une popu-

larité qui n’a jamais été surpassée.

Nous sommes en mesure de vous

approvisionner en tous temps.

Echantillons soumis gracieusement

Ribbons Limited

212 rue McGill - - MONTREAL
100 Wellington St. W, TORONTO

POUR LE PRINTEMPS 1920

Vous pourrez répondre
4 tous les besoins de
votre clientéle avec les

CHAUSSURES
WILLIAMS’

Ce sont les chaussures
que vous devriez chol-
sir de préférence aux
autres. Leur valeur est
mellleure que Jamals et
ces lignes vous lalssent
une belle marge de pro-
fits. .

Tous nos modéles sont
parfaits sous tous rap-
ports et de vente facile.
Nos voyageurs sont ac-
tuellement sur la route
avec un échantlillonnage
complet. Attendez leur
vigite ou écrivez-nous.

WILLIAMS SHOE Limited

BRAMPTON, Ont. et REGINA, Sask.

En Gerlyant ux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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NOUS FABRIQUONS DES TENTES EN CANEVAS POUR
HOMMES DE CHANTIER ET SPORTSMEN

LE duck de la marque Repellant est le tissu le mieux connu et le plus employé pour
les tentes sur le contineent aujourd’hui. Le Duck de la marque Repellant a subi
les sévéres épreuves des départements de I'armée du Canada et des Etats-Unis.

Le Duck de la marque Repellant sert a la fabrication de tentes, auvents, couver-
tures de chevaux, baches et de tout ce qui peut étre fait en canevas. Nous nous ferons
un plaisir de vous envoyer des échantillons du Duck de la Marque Repellant ainsi que
des cotations dans le plus court délai.

Couvertures de chevaux, Baches, Couvertures de voitures, etc.

TENTES EN DUCK TENTES EN DUCK TENTES EN SOIE

IMPERMEABLES POIDS PLUME
a brins doubles et croisés. Absolument 3 I'épreuve des Tous les modéles,faciles 2 em-
Garanties sans aucun apprét. intempéries et de la rouille. paqueter, légers et résistants.

Grant-Holden-Graham

Limited
Manufacturiers, Négociants en Gros et Importateurs

OTTAWA 147-151 Rue Albert CANADA
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Ecrivez pour avoir notre ca-
talogue et les prix de nos
derniers modéles de vitri-
nes d'étalage.

Notre dessinateur expert se
fera un plaisir de vous sou-
mettre des plans, des devis
et des estimés sur les.vitri-
nes les mieux appropriées
a votre commerce.

Si vous tenez A attirer le
meilleure classe de clients
et donner un aspect nou-
veau a votre magasin ins-
tallezzy une -vittine d’éta-
lage’faite' par 0. B. Meu-
nier & Cie,
Nous avons a vous offrir un superbe ch01x de modeles de vitrines pour toutes sortes d’étalages
que nous faisons sur commande. Aussi garnitures de magasin 2 la portée de toutes les bour-
‘ses.

Vitrine d’étalage: notre modéle Standard No 1001, tout en chéne solide. Prix modérés
suivant la longueur.

0. B. MEUNIER & CIE

Manufacturiers.

190 Boulevard PieIX - - - -  MAISONNEUVE

Maison francaise fondée en 1903. J. Clément, gérant.

Les Chemises “REGAL”

Repondent a toutes les exigences en falt de style et de satisfac- -
tion a 'usage. o

Des lignes complétes d'échantillons sont montrées par nos
agents pour la province de Québec:

E. O. BARETTE & CO., Ltée, 301 rue St- Jacques, Montreal
GUS. BARETTE, 301 rue St-Jacques, Montréal. . :
J. A. GAUD. MORENCY, 7 rue Charest, Québec.

THE Reoal ITCOPNY
Regal SHIRT COMPA

LIMITED

HAMILTON, - Canada.

En &crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p. §
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A. S. Ring Silk @ompany, Ltd.

La Maison de la Soie du Canada

Satins Charmeuse Satins Duchesse

Georgettes Creépes de Chine

Soies a garnitures Quadrillés et ravés

de fantaisie de fantaisie

L] . L 4 Etc.
Soies chinoises et
japonaises ) )
Ecrivez pour avoir
: des échantillons
Livraison -
immédiate

Notre assortiment considérable comprend tous les plus nouveaux et les plus johs‘effqts;\fleuns et
conventionnels, ainsi qu'un choix immense de co ieurs unies, dans des nuances tres riches.

. . " 1
La qualité des marchandises vendues par “La Maison de la Soie du Canada” est reconr)ll;e depuis
longtemps d’un océan a I'autre. Nous nous sommes toujours efforcés de donner la meilleure va-
leur possible.

A. S. KING SILK CO., Limited

Bureaux a I'etranger:

Zurich, Suisse | ' 59'61 We"ington St. W-
Lyon Franceon . - TORONTO.

Chefoo, Chine.

”
En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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GREENSHIELDS LIMITED

POUR |
LES ARTICLES DE MENAGE

Carpettes Wilton, Bruxelles, Axminster et Tapestry

Ces TAPIS DE HAUTE QUALITE en sont rendus a leur plus haut degré

de perfection, et leur emploi résout le probléme le plus difficile qui con-
fronte le marchand ou le décorateur.

En fait de Rugs, de nattes et de cherins, nous avons toutes les marques

précitées, toutes les dimensicns, toutes les couleurs et tous les dessins au
choix.

GREENSHIELDS LIMITED fait une spécialité des articles de ménage.

La qualité est la base méme de cette maison.

Ses tapis, rugs, nattes, chemins, douillettes, couvre-pieds, couvertures de

lit, oreillers, cretonnes, sateens, marquisettes, rideaux de dentelle et No-
velty, tissus a capitonnage, sont tous d’une qualité exceptionnelle. Notre

assortiment est le résultat d’un travail intelligent et fait a I’avance et le

plus grand soin est apporté au choix des rarchandises les plus appro-
priées au commerce canadien.

Tous nos échantillons pour le printemps sont actuellement sur la route et
nous avons le plaisir de dire au commerce que nous tiendrons notre vente
d’ouverture du printemps d’articles de ménage le 1er janvier.

GREENSHIELDS LIMITED

. Distributeurs en gros
de
TAPIS ET DE DRAPERIES,

17, Carré Victoria, Montréal.

En é&crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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RESUME DU MARCHE DES NOUVEAUTES

Quelques lignes d’articles tout faits se ven-
dent trés bien dans le détail, tandis que d’autres
sont moins actives, mais a I’exception des costumes
et dans une moindre proportion des blouses, il n'y
a eu que peu de ventes a rabais. Les fabricants
ne semblent pas avoir a se plaindre des affaires,
sauf qu’ils ne peuvent pas exécuter les ordres assez
rapidement en raison des difficultés de la main-
d’oeuvre.

Les manufacturiers de costumes et manteaux
paraissent marcher assez bien depuis le reéglement
de la gréve. Les fabricants qui font 'apprentis-
sage de nouvelles mains comprenant des femmes
ou des soldats libérés, semblent étre tres satisfaits
du résultat de leur expérience et déclarent qu’a la
saison prochaine ils seront en mesure d’offrir a
leur cilentéle un service de premier ordre.

Les manteaux se sont bien vendus depuis
Iouverture de la saison et il n’y a eu peu de réduc-
tions dans les prix, sauf dans quelques soldes d’ar-
ticles qui ne se vendaient pas soit pour leur forme,
soit pour leur tissu. Quelques marchands ont pu
cependant offrir & prix spéciaux a leurs clienteles
certains articles qu’ils avaient été assez heureux
d’obtenir sur le marché par suite d’annulations de
commandes dues au retard dans la livraison. Mais
il n’y-a eu peu d’occasions de ce genre sur le mar-
ché.

La chaleur de ces derniers temps a causé sur
le marché de new-York une baisse qui ne peut
étre que temporaire, car les fabricants ne cessent
de se plaindre de la rareté de la marchandise et
leurs difficultés avec la main-d’oeuvre ont été
aussi grandes que chez nous. A la réouverture
des usines, les fabricants ont demandé confirma-
tion des ordres qu’ils avaient en main et il n’y a
eu que peu d’annulations. Les acheteurs disent
qu’ils auront besoin de réassortiment si le temps
se maintient froid le mois prochain.

La vente des costumes qu’on ne s'attendait
d’ailleurs pas & voir durer longtemps, a vivement
diminué suivant certains acheteurs, tandis que
d’autres se déclarent satisfaits de leurs affaires
dang cette ligne cet automne. On attribue le peu
de succés de cet article & son prix excessivement

élevé. Quelques magasins ont fait des réductions
radicales pour se débarasser de leur stock.

La vente au détail des blouses n’a pas répondu
aux espérances et quelques marchands probable-
ment peu satisfaits de 1'écoulement de leur stock,
ont offert ces marchandises a prix réduits, princi-
palement dans les articles les plus chers. D’un
autre coté les usines travaillent a leur plein rende-
ment et les fabricants disent qu'ils pourraient em-
ployer un bien plus grand nombre d’ouvrieéres s'il
leur était possible de se les procurer. Il y a de
trés bonnes commandes d’articles riches pour la
saison des fétes.

Les robes de toutes sortes semblent partout
étre trés demandées. Les robes de soirée se ven--
dent d’'une maniére remarquable, car la saison
mondaine commence encore plus tot que d’habi-
tude.

Les couleurs vives et les garnitures voyantes
sont a la mode, bien que la clientéle posée préfére
le noir méme pour les costumes les plus chers.

On porte plus de soie que jamais et les gabar-
dines, les serges et les jerseys se vendent bien, en
dépit de leur prix excessif. On prétend que tous
les tissus seront rares au printemps et 'on s'attend
naturellement 4 ce que les prix augmentent encore.
Beaucoup de filatures ont été obligées de répartir
leur production entre tous leurs clients.

Les fabricants et les commissionnaires se de-
mandent comment ils arriveront a faire leur chif-
fre habituel d’affaires au printemps prochain étant
donné les circonstances. Les fabricants de cor-
sets par exemple peuvent prendre des ordres pour
le printemps a n’importe quel prix, tellement les
gros acheteurs sont anxieux de se procurer des
marchandises pour le printemps.

La saison a ¢été extraordinairement bonne
pour les fouwsrures. Malgré une hausse d’au moins
25°7, les fabricants sont incapables de remplir les
commandes, surtout pour les manteaux en phoque
d’Hudson. On prétend qu’il n’y a pas de manteaux
tout faits en stock parce que les marchands les
prennent chez les fabricants & mesure qu’ils sont
finis.

La
aucune amélioration au point de vue général.

situation de la main-d’oeuvre ne montre
Les

No 12
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ouvriers expérimentés dans tous les genres sont
toujours difficiles & se procurer. Jusqu’d présent
il n'y a pas dimmigration et c'était 1a autrefois
pour le Canada la principale source d’ouvriers a
grands cris et ne peuvent en obtenir, bien qu’elles
offrent des salaires élevés. On se plaini beaucoup
du rendement des ouvriers qui est inférieur a ce
qu'il était autrefois, ce qui avec la réduction des
heures de travail limite encore la production.
Tout ceci affecte naturellement le prix de revient
et tant que cette situation durera il ne faudra pas
songer a un abaissement des prix. Cependant il
peut se produire une réaction qui améne la baisse
d'un autre coté.

ROBES
Paris va-t-il retrouver son prestige?

Le printemps va décider si 'Amérique va porter des
modéles de Paris ou une combinaison de mode-
les parisiens et américains — Les Canadiennes
adoptent le décolleté extréme — Les robes de
soirée de toute beauté.

Le nouveau décolleté a conquis 1'élément ultra-
mondain du Canada tout comme a Paris et aux
Iitats-Unis. Les magasins riches qui ne tiennent
exclusivement que les articles a la mode, mettent
e vente Jdes robes de soirée importées dent le dé-
colleté¢ ¢’étend jusqu’a la taille dans le dos, mais qui
est beaucoup plus modeste sur le devant. I.a man-
che a complétement disparu des toilettes de diner
ou de soirée et est remplacée par une bande de jais,
de sequins, de perles ou de fleurs, sur un fond de
soie. Les garnitures de tulle sur les épaules et sur
les bras n’arrivent pas a cacher la nudité du nou-
veau décolleté qui, malgré les critiques de certains,
semble devoir conquérir la palme cette saison.

Dans les costumes d’aprés-midi, les manches,
si elles ne disparaissent pas completement, tendent
cependant a s’écourter dans les modéles chics. La
manche la plus communément répandue dans les
modeles de Paris se termine entre I’épaule et le
coude cachant a peine la partie supérieure du bras.
D’autres atteignent 34 ou 7g de longueur. Mais
ceci est tellement conventionnel, que la mode at-
tend le verdict de ses fidéles pour décider entre la
manche extrémement courte ou la manche longue
qui toutes deux sont considérées comme plus en fa-
veur que les manches demi-longues.

Ily a si longtemps que Paris n’a pris de part ac-
tive dans les décisions de la mode de ce coté de
I’Océan que l'on se demande si son influence est
aussi forte qu’avant la guerre ou si 'Amérique a
acquis une certaine indépendance en matiére de
robes. Le printemps prochain nous le dira. Ce
qu’il y a cependant de certain c’est que Paris ne re-
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trouvera pas pleinement son ancienne prépondé-
rance avant que le commerce international ait re-
pris son cours. Lorsque cela se sera accompli, il
n'y aura rien de surprenant a voir la reine de la
mode faire plus que jamais sentir son influence, car
lorsque les difficultés de transport auront disparu,
tous ceux qui en ont le moyen iront visiter I'Eu-
rope, et Paris sera le rendez-vous universel.  Quoi
de plus logique alors que ses couturiers habillent
ses touristes?

La mode des hanches larges sera-t-elle accep-
tée par '’Amérique? La grande difficulté de cette
mode est que, outre qu’elle ne va pas a tout le mon-
de, le drapé doit étre fait trés artistiquement. Cette
mode a déja prévalu et peut revenir si les dessina-
teurs sont capables de lui donner la tournure artis-
tique nécessaire a son succeés. Pour les robes d'a-
pres-midi, les toilettes de soirée et de bal, les drape-
ries sont esentielles pour les distinguer des robes
d’usage ordinaire,

Méme sans la visite du Prince de Galles, cette
saison aurait été trés bonne pour les robes de soi-
rée. Bien que le noir garni de jais et de sequins ait
été le plus demandé pour les toilettes les plus ha-
billées, les couleurs claires abondent. Quoique les
hanches soient larges, le corps de la jupe est étroit
et descend jusqu’a 8 ou 10 pouces du sol. Les trai-
nes se font longues et étroites.

JUPES
Tissus a carreaux pour les modéles de printemps

Carreaux et damiers en tissus a fini doux pour la
prochaine saison — Modéles a plis droits ou
circulaires —-Les venhtes de réassortiment ont
été bonnes cet automne.

Les jupes retiennent en ce moment beaucoup
I'attention & cause du changement proposé dans
leur forme. Certains sont d’avis que la jupe cir-
culaire va I'emporter, d’autres sont en faveur de la
jupe drapée tandis qu'un grand nombre ont con-
fiance dans le maintien des formes droites. Ou
peut donc s’attendre a voir une grande variété de
formes dans les modeéles de printemps. Il est en-
core trop tot pour en parler beaucoup, tout ce que
l'on peut dire c’est que tout le monde est d’accord
sur la vogue des careaux qui se porteront ainsi que
les petits damiers en des tissus a fini doux. Ces ju-
pes se porteront avec des jaquettes courtes en étof-
fe unie.

On parle de jupes de sport en flanelle claire qui
se porteront avec des jaquettes de tissu foncé uni.
Il y a une légére tendance a élargir la jupe d’un
huitiéme a un quart de pouce suivant le modeie; les
poches continueront 4 se porter comme depuis un
an ou deux. '
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Les '‘magasins exposent quelques jupes plissées
accordéon pour I'hiver ainsi qu'un grand assorti-
ment de jupes en velours uni ou a carreaux.

La broderie jouera un grand role dans les jupes
de printemps et on la rencontrera sur toutes sortes
de tissus.

On voit plusieurs jupes avec cotés larges sans
¢tre cependant bouffants.

Quelques jupes en taffetas et en satin sont
garnies de rangdées de plis étroits d'un bel effet de
fantaisie.

L.e réassortiment a été trés bon cet automne.
Un fabricant déclare que sa maison a non seule-
ment fait un plus gros chiffre, mais encore a ac-
tuellement vendu plus d’articles. Ceci indique que
le commerce des jupes augmente, mais il faut se
rappeler qu’il est entre les mains de moins de mai-
sons que par le passé. Deux maisons assez im-
portantes ont disparu depuis un an ou deux et per-
sonne ne les a remplacées. D’une facon générale,
il est probable qu’il se vend actuellement moins de
jupes, car s'il se vend plus dans les modeles chers,
la vente des articles bon marché a diminuée.

MANTEAUX
Les prix se maintiennent — La rareté des tissus
n'a pas permis une diminution des prix — Les
garnitures de fourrures sont en grande vogue
et les mantes de soirée font leur réapparition.

Apres le reglement de la gréve les fabricants,
a4 la réouverture de leurs manufactures, ont négli-
gé leur rayon de costumes pour se consacrer pres-
que exclusivement a celui des manteaux. Les
commandes de ce dernier article étaient trés im-
posantes et quelques maisons désespéraient de
pouvoir les remplir avant la fin de la saison, car la
production avait diminué d’'ntensité. Quelques
fabricants demandeérent confirmation de leurs or-
dres et certains acheteurs que le temps doux d’oc-
tobre avait empéché d’écouler leur stock profite-
rent de I’occasion pour annuler leur commande, mais
en général ces annulaitions ne furent que peu nom-
breuses, car en présence des conditions du marché
les acheteurs ont préféré courir le risque d’avoir
quelques man‘eaux de trop que d’en manquer. En
dépit de la température douce et malgré le prix
élevé la vente des manteaux d’automne a été ex-
cellente. I1 n’y a pas eu, & proprement parler, de
réduction et d’'une facon générale les prix se sont
maintenus pendant toute la saison.

De l'avis des fabricants, il n'y a pas de surplus
de stock en manteaux sur le marché et la rareté
sera encore plus grande au printemps avec des
prix encore augmentés. ‘

Avant la guerre personne n’aurait supposé un
instant que les vétements chers puissent avoir la

LE PRIX COURANT, vendredi 28 novembre 1919 29

préférence sur les articles bon marché de 'ancien
temps. Depuis trois ans les qualités inférieures
on: graduellement disparu, bien qu’on aurait pu les
produire, si elles avaient 6été demandées. Cela
tend a prouver que le gout du public s'est porté
sur des tissus et des modeéles meilleurs. Peut-étre
ce gonut s'est-il développé pendant la guerre parti-
culierement chez ceux qui achetaient les articles
a prix populaire. Mais ne faut-il pas aussi en dé-
duire qu'il y avait avant la guerre une surproduc-
tion qui tuait les prix et portait le client a atten-
dre les ventes & réduction?

Bien que presque toutes les femmes canadien-
nes possedent des fourrures de quelque facon, les
manteaux garnis de fourrures ont ¢été en vogue
spécialement dans les grandes villes cet automne.
Dans les articles bon marché la qualité de la four-
rure est fo_pc;’:ment sacrifiée a celle du drap, car les
draps de qualité inférieure ne se vendent pas bien.
Les manteaux se font entiérement doublés pour la
ville et mi-doublés pour l'extérieur.

La réapparition des mantes de soirée a été
trés marquée et on en renonctre de toutes les fa-
cons, mais surtout avec des effets de drapé ample
avec larges manches. Notez bien que ce sont des
mantes e non des 'manteaux.

Avant la guerre avait commencé un mouve-
ment pour unir les ouvriers de la couture d'Europe
a ceux de ce cOté de I'Océan et empécher une in-
vasion de main-d'oeuvre 4 bon marché qui aurait
fait diminuer les salaires. Durant la guerre cette
précaution était moins utile, parce qu’il n’y avait
pas d’ilmmigra‘ion. Maintenant que I'immigration
est de nouveau envisagée, I'Union Internationale
des ouvriers en confections pour dames a repris le
mouvement et a emfoyé un représentant pour visi-
ter 'Angleterre, la France, I'ltalie et la Belgique et
s’enquérir des chances de succes de cette entre-
prise. i

TISSUS

Les commissionnaires ne savent comment
s'approvisionner

Grande rareté de tissus de tout genre pour le prin-
temps — Les prix montent en conséquence —
Ces filatures continuent a sortir des fantaisies
nouvelles.

Les lainages, les soiries et les cotonnades sont
rares, et cette rare'é est surtout attribuée a la ré-
duction des heures de travail. Les filatures ne
pourront retrouver leur production normale qu’en
construisant de nouvelles usines et en améliorant
celies d¢éja existantes en y introduisant les machines’
des derniéres créations.
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Dans ces conditions aucune filature n’est ca-
pable d’entreprendre de nouvelles commandes et
aucune ne court apres les affaires. Beaucoup de
filateurs, pour protéger leurs clients, suivent la
coutume établie pendant la guerre de répartir leur
production en accordant a chacun un certain
pourcentage de ses achats de l'année précédente.

Les commissionnaires en lainages et en soie-
ries se plaignent de ne pouvoir donner satisfaction
a leurs clients et les livraisons semblent étre treés
incertaines. Les stocks du détail sont paraii-il
aussi limités que ceux des commissionnaires.

Dans ces conditions on ne peut pas s’attendre
4 une baisse des prix. Au contraire, ils montent.
11 est impossible de calculer le prix de revient étant
donné la condition de la main-d’oeuvre et per-
sonne ne tient a prendre des commandes longtemps
a lavance.

Cependant les filatures de soie rivalisent entre
elles pour produire les plus beaux tissus. Les dif-
férents usages qu’on fait maintenant de la soie ont
crée une demande pour différents poids et diffé-
rents finis. On compte cette année sur,une grande
demande de soie épaisse mais souple en blanc et
autre couleurs claires pour costumes et jupes de
sport. C’est ainsi que I'on trouve quantité de soie-
ries épaisses et souples a carreaux ou a rayures ou
méme unies pour la vente de printemps.

Un tissu intéressant pour les modistes est une
peluche & longs poils connue sous le nom de furette
qui peut se peigner et se brosser dans tous les
sens. Ce tissu a 18 pouces de large et se détaille
environ a $3.00 la verge. 1l se fait dans toutes les
teintes désirées pour les chapeaux. Le méme ar-
ticle se fait également en coton et vaut alors envi-
ron moitié prix.

Les velours ont été trés rares ce. automne et
cependant ils sont en grande demande, surtout
pour les costumes d’enfants. On les emploie ac-
tuellement pour les jupes séparées, mais on s’at-
tend a ce que cette mode ne soit que passagere.
On prévoi: cependant que le velours aura une cer-
taine vogue pour 'automne prochain et les mai-
sons de gros en comandent de grandes quantités a
des prix élevés.

Le genre oriental domine dans les dessins em-
ployés dans les tissus de coton pour le printenps.
Les motifs chinois s’y trouvent en abondance.

Fait a remarquer, les commandes pour le
printemps prochain portent surtout sur des tissus
¢e  trds bonne qualité, principalement sur le voile
qui semble vouloir rivaliser avec le crépe Gecrgette
Ceci indique également que le voile blanc trés fin
sera. beau coup emplové pour les blouses de lin-
gerie au printemps et & 1'été prochains.

Le brun a été la couleur a la imode cet autom-
ne, pour les costumes de sortie. Il a été de bonne
vente également pour les robes de soie et de ferseys
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et contrairement a toute attente, cette couleur a
été trés portée pour les toilettes de soirée. On I'a
méme suggérée pour des voiles de mariée.

Les teintes neutres de brun et gris indécis sur-
tout dans les tons sombres, de méme que le bleu
marine  se vendent bien. L’acajou, excepté pour
les manteaux, n’a eu que peu de succes.

COSTUMES
On parle de la jaquette courte pour le printemps

Il est grandement question du boléro et du modéle
Eton — Les bouffants dans les jaquettes et les
jupes — Les costumes d’automne sont trés
chers — La vente trés irréguliére.

La température douce de cet automne a fait de
son mieux pour compenser le prix anormal des cos-
tumes et a prolongé la saison de vente de cet arti-
cle. Les magasins de la ville ne sont pas d’accord
dans leurs rapports en ce qui concerne la vente des
costumes pendant le mois pagsé. Autrefois, & 1'au-
tomne dernier par exemple, les magasins de spécia-
lité s’accordaient & dire que les costumes se ven-
daient bien, tandis que les magasins de nouveautés
étaient presque unanimes a déclarer que leurs ven-
tes n’avaient atteint leurs prévisions. Cependant
cet automne les magasins de spécialité ne sont pas
tous du méme avis. L’un prétend que les costumes

'se sont bien vendus, tandis que son voisin dit que

la saison a été tranquille et que son stock est impor-
tant. D'un autre coté on trouvera un magasin de
nouveau dont les chiffres prouvent que la vente des
costumes a été fort active tandis qu'un autre aura
été obligé de réduire ses prix pour écouler un assez
gros stock. Cette différence de déclaration est dif-
ficile a expliquer & moins de penser que certains
d’eux avaient en main une plus grande variété de
marchandises attrayantes et poussaient plus les af-
faires que d’autres qui avaient peut-étre concerné
leurs efforts sur d’autres lignes de leur rayon de vé-
tements.

Les prix peuvent avoir parfois quelque influen-
ce sur le chiffre d’affaires, mais lorsque les clients
ont les moyens, le prix ne semble pas les empécher
d’acheter, lorsque l'article leur convient. Un beau
fini tailleur est un point capital pour aider a la
vente d’un costume.

Les importations continuent & arriver de Paris
et font beaucoup penser a ce qui se portera au prin-
temps, car cette question doit étre bientot réglée si
I'on veut éviter les désagréments qui se sont pro-
duits dans les livraisons pour 'automne.

On parle pour le printemps des jaquettes cour-
tes genre Eton ou boléro ou encore des jaquettes a
courte basque qui sont ajustées & l’ancienne mode
avec des pinces a la taille. '
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BLOUSES
Une saison de fantaisies

La manche courte s'en vient, lentement mais sure-
ment — Les fabricants voudraient voir revenir
le genre kimono— Deux épaisseurs de tissu
pour empécher la transparence.

Les dessinatemjs\!fran(;ais ont sorti beaucoup
de nouveautés cette année. Les dessinateurs Ca-
nadiens et Américains ont également produit une
variété de modeles. Quelques-uns font les man-
ches courtes, d’autres n’ont aucune confiance dans
ce genre de manche qui cependant est en grande
vogue a Paris. Ou plus exactement c’est I’absence
complete de manche qui est la grande mode de Pa-
ris. Presque toutes les blouses importées, a I'ex-
‘ception des modeles tailleur, ou bien sont sans
manches, ou ont des manches jusqu’'au coude ou
plus courtes encore.

Il ne faut guere s’attendre a ce que la clientéle
canadienne se dispute toutes les blouses 4 manches
courtes qui sont offertes; il n’est pas raisonnable
non plus de\a croire que ce modele aura beaucoup de
succeés pendant la saison froide. On a déja porté
des manches courtes pendant I'hiver en Canada,
mais elles n'avaient pas été mises sur le marché
pendant le temps frais. Leur adoption avait été
graduelle et lorsqu’elle était bien établie, elles dé-
fiaient les plus gros froids que pouvaient nous don-
ner Notre Dame des Neiges. Par conséquent il
est faux de prétendre que la manche courte ne con-
viendra jamais a ce climat. Le plus grand désa-
vantage qu’on puisse reprocher a la manche courte
c’est qu'elle a I'’ennui de ne pas cacher des bras qui
ne sont pas blancs et potelés, ce désavantage peut
étre combattu graduellement et la manche courte
peut de nouveau étre adoptée comme en 1910.

Une autre question a résoudre est celle de sa-
voir si la manche sera du genre kimono ou ajusté.
En fait quelques fabricants considerent cette ques-
tion comme plus importante encore que celle de la
longueur de la manche. Car une manche peut fa-
cilement s’allonger ou se raccourcir, tandis qu’il est
tres difficile de changer la coupe du corps de la
blouse sans changer I'aspect total. La derniere
‘fois que les manches courtes ont été en vogue, il y
a eu beaucoup de blouses kimono et les manufac-
turiers sont en faveur de ce modeéle parce qu’il de-
mande moins de tissu et peut se vendre moins cher?
On trouve beaucoup de modeles kimono dans les
blouses importées et les maisons canadienne sui-
vent le mouvement.

Les nouveaux modeéles de printemps qui vont
sortir en décembre comprennent beaucoup d’enco-
lures rondes sans col. La sévérité peut en étre
atténuée par une garniture dans laquelle est passé
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un ruban terminé par une boucle en avant ou en ar-
riere.  Les manches au coude sont finies de la mé-
me facon.

Une autre  forme d'encolure que l'on trouve
sur les modeles les plus habillés comporte une gran-
de berthe de dentelle qui tombe sur les bras et cou-
vre presque la manche courte. On parle aussi beau-
coup du boléro en dentelle ou en Georgette.

Le Georgette est toujours le tissu le plus en vo-
gue pour les blouses, mais pour remédier A sa trans-
parence on fait ces blouses doubles. (e ne sont
pas des blouses doublées, mais plutot des blouses
“voilées™ par exemple un fond de Georgette avec un
dessous de méme tissu, mais de couleur différente.

Il v a de fortes commandes pour les transfor-
mations dans presque toutes les longueurs.

Quelques  maisons sont d'avis que les blouses
en tulle de coton seront en vogue au printemps
Etant donné la popularité du tulle, il est raisonna-

ble de penser qu'il pourra partager les honneurs
avec le Georgette et le voile pour le printemps.

Les modéles déja sortis sont joliment garnis de va-
lenciennes.

La vente du voile a ¢té quelque peu irréguliere
cet autommne. Mais tout compte fait on a placé
d’assez  bonnes comandes et on s'attend a voir le
voile reparaitre dans plus belles qualités au
printemps prochain.

Les

les

blouses tailleur en soie rayée se vendent
trés bien pour la clientele courante.

En raison du temps extrémement chaud du
commencement d'octobre le comerce de détail a su-
bi qulque arrét, cependant les fabricants déclarent
que les commandes leur arrivaient en aussi grand
nombre. En raison de la tranquilité du marché,
quelques magasins ont réduit certains de leurs mo-
deles les plus chers qui semblaient un peu difficile
a écouler, principalement dans les articles de fan-
taisie.

ARTICLES TRICOTES

La vente des chandails d’automne est active

La vente au détail des chandails de laine est
tres active, les modeles fantaisie comme le “Pull-
over” et le peplum sont excessivement populaires.
Les modeéles courants s’enlévent rapidement. Les
meilleures teintes sont: turquoise, fraise, American
beauty. Les garnitures presque unies sont a I'or-
dre du jour. Quelgues bons modeles ont des garni-
tures en laine brossée ou en angora ou encore un gi-
let de couleur différente.

Le ‘“pull-over” jouit d’'une trés grande vogue
cet automne et cause quelque désarroi dans le rayon
des blouses, car I'élément jeune le substitue a la
blouse pour les sports. Le peplum se vend bien
également, probablement parce qu’il convient a la
nouvelle mode qui élargit les hanches,
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Pour la vente du sud on fait un “pull-over” en
jersey Dbrossé sans manches en dessins & grands
carreaux.

Les grandes écharpes pour automobiles sont
actuellement en grande demande. Les écharpes
étroites se sont pas bien vendues jusqu’'a présent en
raison du temps chaud, mais les marchands ont
confiance dans cet article.

Les complets pour enfants comprenant “over-
all”, chandail, tuque et gants commencent a étre
demandés, le jersey canddien remplace aisément le
produit anglais.

’

Les acheteurs se plaignent beaucoup des re-
tards dans la livraison des filateurs, mais en méme
temps font beaucoup d’éloge des produits cana-
diens. La difficulté semble provenir d’abord de la
.question de main-d'oeuvre et ensuite de la rareté
de la matiére premiére. Cette situation jointe a
une demande anormale de marchandises embarras-
sent les tisseurs et causent & leurs clients des en-
nuis sans fin. Les conditions ne sont d’ailleurs pas
meilleures de 'autre coté de la frontiere.

On ne peut pas s'attendre & une diminution du
prix de la main-d’oeuvre avant que les marchandi-
ses vendues pour le printemps ne soient fabriquées.
De I'avis général les salaires vont méme augmenter
d’ici la fin de I'année ce qui sera loin de faire dimi-
nuer les articles tricotés. Comme conséquence la
production ne sera pas plus en rapport avec les de-
mandes avant six mois ou un an.

On a prétendu que si les manufacturiers cana-
diens cessaient d’exporter, les prix en Canada

pourraient étre réduits. L’inexactitude de cette
prétention devient évidente si I'on porte un peu
d’attention Le secret d’'un manu-
facturier pour arriver & un prix minimum consiste

dans l'augmentation de

a la question.

sa production. Autre-
ment il n’est pas possible d’abaisser le prix de re-
vient et un pays qui exporte beaucoup peut pro-
duire pour son propre peuple & bas prix. Avant la
guerre l'industrie canadienne était fortement en-
travée par le fait que les pays qui importaient en
Canada, tout en payant la douane arrivaient a ven-
dre leurs marchandises au-dessous du prix des ma-
nufacturiers indigénes ou tout au moins pouvaient
étre mis en concurrence avec eux. La guerre a
fourni aux manufacturiers canadiens 1’occasion de
se livrer au commerce d’exportation.
tion existe encore aujourd’hui.

Cette situa-
Si nous arrivons a
avoir une production égale a celles des pays qui im-
portaient chez nous autrefois, nous pourrons lutter
a armes égales avec elles lorsqu’elles reviendront
sur notre marché.

Vol. XXXII — No 48

LINGERIE
Articles de fantaisie pour Noégl

La Georgette et le crépe de Chine sont toujours en
grande demande — Beaucoup de jolis modéles
de garnitures — Articles pratiques genre tail-
leur a prix modérés. :
Les fabricants de lingerie craignent de ne pou-

voir répondre aux besoins de leur clientéle si les or-
dres continuent pendant toute la saison a venir
en aussi grand nombre qu’a présent. Quelques-uns
avouent que le manque de matériel et de garniture
ainsi que la rareté de la main-d’oeuvre se rencon-
trent presque chez tous. La vente est active en
dépit du peu de nouveauté dans les modeles cou-
rants.

On voit quelques jolis articles en soie pour la
Noél, comprenant satin, crepe Georgette, crepe de
Chine et Habutai. Une maison de premier ordre
dans ce genre déclare qu’elle a tellement confiance
dans ce genre d'articles, qu’elle va employer plus
de tissus de fantaisie que jamais et que cette an-
née elle emploiera beaucoup plus de crépe Geor-
gette que I'an dernier. Cette maison fabrique une
ligne de trés jolis articles garnis de superbes den-
telles ou d’organdi brodé ainsi que de simples mo-
déles tailleur qui continuent a étre fort en vogue.

Le marché de New-York offre un vaste choix
de couleurs telles qu'orange, jade, brun et méme
noir. La clientéle canadienne se limitera en géné-
ral au blanc et au clair que 'on rencontre déja
dans les articles courants qui, dans les conditions
actuelles se vendent & des prix assez raisonnables;‘?-
Ceci tient & ce que le tissu qui sert a leur confec-'
tion a été acheté il y a des mois & des prix beaucoup
plus bas que ceux d’aujourd’hui. L’habutai par
exemple a beaucoup augmenté, 'on trouve cepen-
dant dans une manufacture des jupons de soie
habutai avec volants de dentelles & $3.25 et des ar-
ticles tailleur en habutai d’excellente qualité se ven-
dant en gros $5.00. Il y a aussi quelques sous-vé-
tements en crépe de Chine léger & des prix remar-
quablement bon marché. Le tissu est quelque peu
léger, mais ces articles sont véritablement bons
pour le prix.

On emploie beaucoup de satin lavable blanc et
chair pour jupons, chemises-enveloppes, pantalons
et camisoles. Les pantalons noirs sont aussi bien
demandés. Les chemises se font de la méme lon-
gueur et de la méme largeur que I'an dernier, les
unes ont de superbes ruches de dentelle, d’autres
des volants de méme tissu, coupés doubles et fes-
tonnés dans le bas.

En raison de la rareté des dentelles, les manu-
facturiers trouvent de nouvelles facons d’utiliser
la dentelle qui a été probablement en stock depuis

quelque temps et réussissent ainsi A créer de beaux
modeéles.
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ACCESSOIRES

Evantails en plumes et écharpes brillantes — Tours
de cou en tulle et en dentelle — Mouchoirs im-
primés — Gants a manchettes.

I y a une grande demande pour articles de
cou cet automne, surtout en tulle. Quelques mai-
sons ont montré des articles en velours et duvetyn
qui n’ont pas eu grand succes, probablement en
raison de leur prix élevé. Jamais 'on n’a vu d’ar-
ticles de cou aussi jolis que les modeles garnis de
dentelle que 'on offre cet automne.

Il faut mentionner le nombre considérable de
cols faits pour encolures rondes. Beaucoup s’at-
tachent en arriére et se terminent par une patte en
avant. Ceux qui se vendent le mieux sont faits de
rangs de fine valenciennes sur un fond de tulle. Le
blanc et le créme se vendent également. La valen-
ciennes est peut-étre ce qui est le plus employé,
mais quelques-uns des plus beaux effets sont obte-
nus par la combinaison de la valenciennes et du
filet. Pour un effet plat, on emploie la guipure et
le venise. On parle aussi du Cluny.

La nouvelle forme du petit sac de dames se
nomme le Kodak d’aprés sa ressemblance avec cet
appareil. On pense qu’il aura beaucoup de succeés
au printemps. Il se fait en différentes tailles de-
puis le petit kodak de poche jusqu’au plus grand et
quelques-uns sont garnis de toutes sortes d’acces-
soires de toilette. Ce sac se fait en toutes sortes
de cuir.

Les fabricants s’accordent a dire que la bourse
4 courroie sur le dessus se vend mieux cet hiver
(ue celle avec courroie en arriére.

Le velours, bien que trés cher, se vend bien
pour les articles d’hiver en brun, marine, noir et
taupe, ' ,

Les nouveaux mouchoirs de couleur nous vien-
nent d’Angleterre. On y voit des dessins cubistes
et autres qui semblent difficiles & prendre ici. Les
mouchoirs d’enfants se font avec dessins et bordu-
res de couleur et ont d’artistiques reproductions de
scénes enfantines.

Les commissionnaires déclarent que leur stock
de mouchoirs n’est pas trés grand et préviennent
les  marchands qui ne sont pas trop bien approvi-
sionnés pour les fétes de compléter immédiatement
leur assortiment s’ils ne veulent pas étre désappoin-
és. 11 n’y a que quelques rares lots de mouchoirs
de toile qui sont trés chers.

I 'y aura une demande assez prononcée au
Irintemps pour de larges volants de Chantilly, qui
sera 'avant-coureur d’une demande plus forte pour
Fautomne suivant, car apres tout, c’est pour la toi-
lette de soirée qui se porte surtout pendant la sai-
sou froide, que les volants de Chantilly et de dentel-
les larges sont le plus en demande.
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FOURRURES
Les commandes dépassent la production

La clienteéle riche prend des manteaux courts — La
demande courante est pour le manteau de 48
pouces — Les fourrures chéres sont celles qui
se vendent le mieux.

Le fait le plus remarquable des ventes de ce
mois est la vogue extraordinaire de la martre d'A-
laska. Les fabricants ne peuvent répondre aux de-
mandes et manquent de marchandises dans plus
d’une ligne, car la vente a été excessivement active.
Toutes les belles fourrures se vendent rapidement
sans égard au prix, mais les fourrures bon marché
sont peu demandées. Les doublures bon marché
qui satisfaisaient autrefois une certaine classe de
clientele ont completement disparu et tous les
clients veulent du crépe de chine ou de la belle soie.

La plupart des maisons ont plus de commandes
qu'elles ne peuvent en remplir actuellement. Quel-
ques-unes ont meéme été obligées de refuser des
commandes sur catalogue.

Les manteaux en phoque d’Hudson sont encore
plus en faveur qu’on ne l'escomptait et les com-
mandes sont trés importantes. Quoique la clien-
tele jeune demande le manteau court de 30 a 36
pouces, c’est encore le manteau de 45 pouces de
long qui est le plus courant.

La clientele riche demande naturellement les
nouveaux manteaux courts a ceinture et préfére
ordinairement avoir le col et les manchettes en
fourrure différente, bien qu’on voit un certain nom-
bre de manteaux en phoque d’Hudson uni. Le cas-
tor est des plus populaires pour la garniture des
manteaux d’automne, viennent ensuite 1'écureuil et
I'opossum d’Australie.

On a vendu quelques dolmans de fourrures
comme mantes de soirée et quelques jolies capes ep
taupe, en caracul et phoque d’Hudson sont em-
ployées pour protégées les toilettes de soirée des dé-
butantes de la saison.

Le putois est trés en faveur pour les tours de
cou. La taupe continue a se vendre bien, quoi-
gqu’on ait prédit que la demande en diminuerait &
mesure que la saison avancerait. Les sets en castor
sont trées en demande pour les jeunes filles, mais ne
se vendent pas en grande quantité pour dames, car
le manchon n’a pas encore retrouvé sa vogue. Le
lynx a été bon récemment et le renard, négligé un
moment, a repris sa vogue. Beaucoup de maisons
de gros ont écoulé facilement cette année de nom-
breux articles en renard qui leur restaient de la sai-
son derniére. Des manteaux courts en rat musqué,
garri de phoque d’Hudson ont eu quelque succes
derniérement.

Quelques maisons vendent encore des tours de
cou faits d’'une ou deux peaux.
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LA CHAUSSURE CANADIENNE

L'évolution graduelle de lindustrie de la
chaussure en Canada est une des questions les plus
intéressantes du développement manufacturier de
ce pays. Les progres réalisés par cette industrie
sont relativement peu connus, il est donc d’autant
plus intéressant de proposer une campagne natio-
nale de publicité en faveur de la chaussure faite en
Canada. Le moment n'a jamais été aussi opportun
pour soumettre un plan appelé a servir les intéréts
des manufacturiers et des marchands de chaussu-
et pour faire connaitre au public acheteur le roman
de cette industrie. '

Etant donné la rapidité du changement dans
les conditions économiques, il est difficile de prédi-
re d’ou viendra la concurrence la plus forte ou ce
qui arrivera si la prospérité actuelle ne dure pas
longtemps. Une publicité judicieuse parviendra a
ancrer l'idée de la chaussure faite en Canada, as-
sez fortement dans I'esprit du public canadien pour
que les fabricants soient capzibles d’affronter sans
crainte n’importe quelle situation.

11 est de premiére importance que les Cana-
diens tirent vanité de l'excellene des produits des
fabriques du pays. Il faut faire disparaitre l'idée
fausse qui veut que la chaussure importée soit la
meilleure qualité que le produit domestique. Il
faut faire connaitre leurs industries aux gens du
Canada. En général il n’y a qu’une trés faible par-
tie du public qui connaigse l'importance de I'indus-
trie de la chaussure en Canada. Ils voient ici ou la
une ou deux fabriques modestes et sont générale-
ment sous limpression qu’elles arrivent a peine a
répondre A quelques menus besoins du pays. Ce
sera pour eux toute une révélation d’apprendre le
nombre de fabriques existantes, le chiffre énorme
du total de leur production, sa grande qualité ainsi
que le nombre de familles canadiennes qui vivent
de cette industrie pour le pays et la présenteront
sous son propre jour en méme temps qu’ils montre-
ront ses rapports avec toutes les autres branches
de Iindustrie. De cette facon le public sentira qu’il
fait partie lui-méme de l'organisation de la fabrica-
tion de la chaussure et sera au courant de faits qui
lui permettront de soutenir que lindustrie de la
chaussure est une de celles dont on doit étre fier.

L’esprit de patriotisme est un stimulant qui a
permis aux Canadiens de surmonter de nombreux
obstacles durant ces cinq derniéres années. Il a
permis la levée d’'un demi-million de combattants,
la production d’inestimables produits alimentaires
et d’innombrables munitions et la rentrée de centai-
nes de milliong de dollars pour répondre aux obli-
gations financiéres que la guerre avait créées pour
le Dominion_ Le brillant succes remporté par le ré-
cent emprunt de la Victoire est la meilleure preu-
de Yefficacité du patriotisme pour le lancement des
affaires nationales.

Au moyen d’une série d’annonces projetées

par les fabricants de chaussures, on Se propose de
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montrer I'évolution de l'indusirie de la chaussure,
depuis ses débuts relativement modestes et son dé-
veloppement constant pendant sa période de for-
mation pour arriver a son état actuel. Il n’y a rien
d’aussi fantastique dans l'histoire de I'industrie.
L’exposé de ces faits aura certainement un grand
effet sur l'attitude du public vis-a-vis du commerce
de chaussures du Canada. Les méthodes moder-
nes employées dans les usines canadiennes, la main
d’oeuvre de grande expérience, le choix deg matie-
res premeres fournissant un produit bien fini par
excellence aussi bien au point de vue de la création
artistique, de la solidité, de la bonne apparence que
de la durée, toutes ces questions fourniront matie-
re a des articles du plus haut intérét pour le public
en général.

Les fabricants de chaussures de méme que les
associations de grossistes et de détaillants, réali-
sent tous que la prospérité de I'industrie dépend de
lattitude du consommateur. Il est d’importance
capitale de s’attirer la sympathie et la coopération
du public et c’est 14 le but de la campagne projetée.

En ce qui concerne le prix de revient, le fabri-
cant de chaussures se trouve dans la situation par-
ticulierement désavantageuse de voir ses matiéres
premiéres, qui sont déja des produits manufactu-
rés, subir de violentes augmentations par suite de
la situation mondiale. Ces augmentations ont été
dues en partie, tout au moins pendant la guerre, &
I'emploi pour les besoins de l'armée d’énormes
quantités de peaux et d’autres matidres premiéres
indispensables aux tanneurs pour répondre aux be-
soins des fabricants de chaussures. Dans ces con-
ditions, ni l'ingéniosité, ni 1‘habilité ni aucun per-
fectionnement mécanique n’aurait été capable de
maintenir le prix de production au-dessous de son
niveau actuel.

Il y a eu beaucoup de plaintes incohérentes
contre le prix élevé de la plupart des articles de
premiére nécessité. La plus grande partie de ces
plaintes cesseraient si tous les faits étaient connus.
Des informations précises sur le prix du cuir, de la
machinerie de la main d’oeuvre et de la distribution
feraient disparaitre le vague soupcon de profits il-
légitimes.

11 faut présenter tout cela au public dans un
style convaincant. Personne d’autre que le manu-
facturier n’est capable de le faire. S’il en fait I'essai
il aura certainement I'appui du détaillant et il y ga-
gnera une place dans I'estime du public dont il sera
difficile de le déloger,

Le gant 3 manchette sera a la mode I'hiver pro-
chain. Il se portera en cuir ou en tissu. Il se fer-
me avec une courroie et une boucle et la manchette
a la longueur d’un gant 3 4 boutons. Pour le cuir
les couleurs seront brun et tan, pour les tissus,
chamois, castor, brun et naturellement noir.

Le gant en tissu doublé sera de bonne vente
cette saison. I y a de fortes commandes pour
ceux doublés en soie.
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U velours blanc et du renard ar- LE blanc et noir est trés pqpulaire
genté combinés, font de ce man- cette saison. La robe ci-dessus

teau de soirée quelque chose de splen- faite de velours blanc et noir met en
' dide valeur cette heureuse combinaison.

i
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L'ASSEMBLEE DES MARCHANDS DE
NOUVEAUTES

La section des marchands de nouveautés de
I’Association des Marchands Détaillants du Canada
a tenu son assemblée réguliére, jeudi soir de la se-
maine derniére, sous la présidence de M. J.-A Filia-
trault, président. Parmi la nombreuse assistance,
nous avons remarqué: MM. J.-O. Gareau, A.-H.
Hardy, Léopold Martin, A. Gauvin, A. Benoit, J.-W.
Moreau, Papin Painchaud, G.-E. Chénard, T.-P.
Oakes, M. Feldman et autres.

La principale question figurant sur l'ordre du
jour ctait celle de la vente en détail par les mar-

“chands de gros. Cette question est & ’étude depuis
plusieurs semaines, mais aucune solution n’avait
été encore trouvée. Aujourd’hui, cependant, on es-
pére avoir trouvé le remeéde A ce que les marchands
détaillants appellent un grand mal du commerce.
Un projet de réglement a été présenté i 'assemblée
lequel semble combler toutes les lacunes. ,

Ce réglemen: que l'on complétera sous peu.
énumeére les personnes a qui la vente en gros devra
étre défendue; cette liste comprend pratiquement
tous ceux qui ne tiennent pas d’établissement de
détail des nouveautés. La vente défend méme aux
propriétaires de magasins de gros de vendre au
comptant a leurs employés et de reviser de temps a
autre leurs achats. Le réglement, une fois complé-
té, sera approuvé par tous les marchands de la ville,
puis présenté aux autorités pour adoption finale e
mise en vigueur. On considére ainsi mettre fin aux
nombreux abus qui sont faits dans le com'merce de
la nouveauté.

Le secrétaire général de I’Association, M. L.-J.
Marchand, donna un compte-rendu de tout le tra-
vail de surveillance qui s’est fait par les réprésen-
tants de ’Association a Ottawa, lors de la derniére
session. Entre autres détails intéressants, M. Mar-
chand déclare que 1’Association a réussi a faire a-
mender, dans l'intérét des marchands détaillants
du Canada, 26 bills qui ont été adoptés par les dé-
putés,

Le président annonga aussi qu’'une coopérative
des fermiers était & se constituer dans la province
et il demande & I’Association de 8’y opposer le plus
énergiquement possible. M. Filiatrault n’aime pas
la facon dont les cultivateurs font les affaires et il
déclare que c'est au détriment du ‘marchand des
villes. '

L’assemblée se termina par une discussion sur
un commerce soi-disant illégal qui serait pratiqué
de cette facon-ci: des marchands achétent des mar-
chandises en gros et les apportent a leurs résiden-
ces. Ils insérent ensuite une petite annonce dans
les quotidiens de Montréal, annoncant ces mar-
chandises qu’ils vendent a des clients d’occasion.
Les membres de I’Association trouvent ce conrmer-
ce {llégal et veulent prendre des procédures pour y
mettre fin.
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L'IMPORTANCE D'UN BON SYSTEME DE
COMPTES DE CREDIT

Beaucoup de marchands portent une grande
attention & I'arrangement de leurs marchandises de
facon a ce qu’elies puissent étre facilement vues et
obtenues par les clients. Ils facilitent I'achat aux
clients par le choix de sites appropriés pour leurs
magasins de fagon & ce qu'ils soient plus accessi-
bles et qu’ils puissent fournir un meilleur service;
mais, apreés avoir pris toute cette peine, ils sont en-
clins & négliger une des parties les plus importantes
de leur commerce, celle qui consiste & faire rentrer
I'argent. Ils négligent de remettre les factures im-
médiatement et temporisent pour envoyer des rele-
vés de comptes de sorte que leurs livres ne parais-
sent jamais étre en mesure de donner des résultats
immédiats, et en agissant ainsi, les clients sont
obligés de laisser trainer des comptes plus long-
temps et des m‘ontants plus élevés qu'il n'eut été né-
cessaire.

Il est trés important de donner aux clients un
service aussi prompt et aussi efficace en matidre
de comptes qu’en toute autre chose.

Il semble qu’aujourd’hui I'opinion générale soit
en faveur d'un registre de comptes qui est employé
par nombre de marchands avec des résultats ma-
gnifiques. Ce registre de comptes facilite la tenue
des crédits tant pour le marchand que pour le
client. . Il montre continuellement la balance totale
et est toujours devant les yeux du marchand. A
chaque vente faite la balance du compte s’augmen-
te d’autant et est portée sur la fiche du registre au
compte du client et le duplicata est remis & ce der-
nier. De cette facon, le client sait a la minute, mé-
me le total de ce qu’il doit et peut ainsi payer
quand il a de I’argent et quand il en a P'intention.

La rentrée de I'argent dans un commerce est
un point capital qui devrait étre 1'objet d’une atten-
tion particuliére de la part du commergant.

A.Amyot & Cie

Manufacturiers de
VETEMENTS EN GROS

pour hommes et enfants
ST-HYACINTHE, P. Q.

Nos voyageurs parcourent
toute la province de Qué- ¥
bec. Si vous ne pouvez at-
tendre leur visite, écrivez-
nous pour avoir nos prix
et nos conditions.
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EDUCATION ECONOMIQUE

Le temps des gréves n'est pas encore passé en
Amérique. Cette situation est le résultat de malen-
tendus entre les employés et les patrons, entre le
travail et le capital.

Au Canada, surtout dans la province de Qué-
bec, nous avons moins souffert de ce désaccord que
partout ailleurs en Amérique. Nous ne voulons pas
dire par 1a que nous n’ayons pas eu nos difficul-és
a surmonter, et que tout était bien dans le meilleur
des mondes. " Nous avons eu nos gréves dont le plus
grand nombre ont été réglées d’'une 'maniere plus
ou moins satisfaisante pour les partis intéressés,
mais ce qui nous manque, est l'assurance que ces
troubles ne recommenceront pas a courte échéan-
ce, car la cause de ces difficultés n’a pas été suppri-
mée. Le colt de la vie n’a pas encore diminué,
mais a plutét augmenté ce qui est une preuve que
le remeéde par les ouvriers, soit une augmentation
de salaire, n’est pas en lui méme un remeéde effica-
ce.

Evidemment nous tournons dans un cercle
vicieux. L’ouvrier et sa famille ont certes droit de
vivre convenablement, de se nourrir et de se vétir
de maniére i conserver leur santé, de prendre cer-
taines récréations qui leur sont aussi nécessaires
mais 4 la fin de la semaine, celui-ci se voit dans
I'impossibilité de boucler son budget. Pour lui, le
seul remede qu’il est en mesure de comprendre est
d’exiger pour son travail une augmentation de sa-
laire, et cependant, aussitot que 1’équilibre écono-
mique se rétablit sur la nouvelle base ainsi déter-
minée par le salaire de la main d’oeuvre, l'ouvrier
se trouve dans une situation pire qu'il n’était aupa-
ravant, car le cofit de la vie a augmenté dans une

propor:ion plus grande que 'augmentation du sa-
laire qu'il a exigé, et tout se trouve a recommencer.

Le 'manufacturier ou le patron qui a des con-
naissances plus étendues au point de vue économi-
que et financier trouve qu'il est plus facile pour lui
d’accorder une augmentation de salaire, et d’aug-
menter le prix de vente de ses produits que d’en‘re-
prendre une campagne d'éducation pour faire bien
comprendre a I'owvrier et a la population en géné-
ral que l'ouvrier et le patron, le capital et le travail
sont des associés étroitement unis et dont le suc-
ces et la prospérité et des uns et des autres ne
peuvent s'établir d'une maniére permanente que
par un traitement équitable ou le capital trouvera
une rénumeération en proportion des risques offerts
par I'entreprise, et ou le travail serait assuré de re-
cevoir la compensation équitable a laquelle il a
droit.,

L'éducation économique de l'ouvrier s’impose,
et pour arriver & ce résultat, une campagne d’édu-
cation devrait étre préparée par un comité d’homr-
mes ayant ’expérience des affaires et connaissant
a fond les questions sociales €n vue de faire con-
naitre a la population en général et aux ouvriers
en particulier, au point de vue économique, les ba-
ses équitables de réglement des difficultés entre le
travail et le capital. Cette campagne d’éducation
devrait se faire au moyen de littérature bien prépa-
rée et distribuée dans les ateliers, au moyen de con-
férences et d’assemblées publiques ou nos orateurs,
a la parole chaude et sympathique, pourraient faire
I'exposé du mérite de ces diverses questions. Un
travail aussi important s'imposerait aussi aupres de
nos hommes d’affaires, de nos capitalistes, manu-
facturiers et autres qui ont aussi grandement be-
soin d’augmenter leurs connaissances pratiques au
sujet du réglement des questions gociales. 11 sem-
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BONS PROFITS.
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ble exister une opinion parmi eux, que le point de
vue économique seul doit entrer en ligne de compte
lorsqu’il s’agit de déterminer ce qui constitue réel-
lement les besoins de la vie pour une famille d’ou-
vrier. Cependant nous soumettons gque l'un des
moyens les plus efficaces pour empécher un ouvrier
d’écouter d’une oreille trop attentive les théories
des orateurs bolchévistes, est I'instruction, une plus
grande connaissance des questions économiques,
autrement il sera toujours la proie facile des char-
latans politiques ou de soi-disant chefs générale-
‘ment plus intéressés a leur confort personnel qu’a
celui de ceux qu’ils sont supposés représenter.

LE PUBLIC RESPONSABLE DU COUT ELEVE
DE LA VIE

Un commissaire de I'Etat de New-York trouve que
les goiits extravagants du public sont une des
principales causes de l'agitation soulevée par
le colt élevé de la vie, et que le détaillant est
exempt de tout blame. Quelques exemples
canadiens a |'appui de ces dires.

Qu’y a-t-il au fond de toute cette polémique
soulevée par le colit élevé de la vie? Est-ce uni-
quement une question d’augmentation de prix, ou,
partiellement du moins, une question de gotts plus
dispendieux? Tout semble indiquer que cette der-
niére impression est juste et repose sur de solides
fondements. A ce sujet, le rapport des enquétes
faites par Ralph D. Smith, administrateur des vi-
vres du comté de Boone, New-York, ne manque pas
d’intéreét,

“Le fait que les consommateurs insistent pour
avoir ce qu’il y a de meilleur en fait d’aliments,
sans considération de la valeur nutritive, et I'aug-
mentatlon inconsidérée des salaires sont respon-
sables en grande partie du colt élevé de la v1e”
dit M. Smith.

M. Smith dans un intéressant interview rela,te
ee que le comité a découvert et ce qu’il a accompli.

“Notre invitation aux marchands de produits
alimentaires de se rencontrer avec nous fut ac-
ceuillie avec empressement. Le colt de leurs mar-
chandises et les prix qu'ils en ‘demandent ne mon-
“trent de profits illégitimes sauf dans un ou deux
cas ou les prix furent abaissés tout de suite & ce
que le comité jugeait raisonnable. Une liste de
prix légltlmes” de viandes et d’épiceries fut faite
et publiée. Les prix qui y figuraient étaient vir-
tuellement les mémes que ceux demandés anté-
rieurement par les marchands et & peu d’exception
. prix conformes aux prix établis par le comité de
New-York. Les exceptions étaient dfies aux dif-
férences dans-les conditions du marché. :

“Ce fut une révélation que d’assister & ces
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assemblées. A coté de certaines conditions écono-
miques qui s’appliquaient & toutes les sortes de
production, des faits particuliers furent mis en lu-
miére qui rendirent évidents que certains prix ap-
paremment élevés n’étaient pas déraisonnables.
Un exemple intéressant de ceci est le cas du jam-
bon, :

“Pourquoi dois-je payer soixante-quatre cents
la livre pour du jambon en tranches alors que je’
puis obtenir un jambon entier pour quarante cents
la livre? demanda un pasteur & un marchand de
viande.

“Venez donc au magasin, lui répondit-on, et
vous verrez le jambon. Vous verrez qu’il a a dif-
férentes coupes de différentes épaisseurs. Les
beaux morceaux comme ceux que vous avez pour
votre petit déjeuner sont du centre du jambon, la
meilleure partie. Ces tranches se vendent a
soixante-quatre cents la livre. Dans un autre plat
il y a les tranches du jarret qui se vendent a trente
cents la livre. Méme si je garde mes 'meilleures
tranches pour ceux que je sais pouvoir payer le
prix, mes clients demandent tous les meileures
tranches du jambon et ne veulent pas du reste. Et
I'idée se répand que tout le jambon est A soixante-
quatre cents la livre”.

“Je prétends que c’est un fait économique
que le gouvernement et les exigences de guerre par
la création de main-d’oeuvre élevée sont plus res-
ponsables de la cherté de la vie qu’aucun marchand
de nécessités”.

Les conditions d’affaires ne sont pas particu-
lieres & cette localité. Prenons les conditions tel-
les qu’elles sont au Canada. Mille exemples vien-
nent montrer aux marchands que les gens conside-
rent moins la question de prix que la question de
qualité.

11 est un fait établi, c’est que la demande pour
les abatis, le coeur, le foie, la cervelle, etc., arti-
cles dont le prix n’a pas augmenté en proportion
des autres lignes, la demdnde, disons-nous, pour ces
articles n’a pas augmentée, mais montre au con-
traire un déclin graduel dans la demande. C’est tel-
lement la situation au Canada que les cotés Wilt-
shire si populaires en Angleterre ne sont pas venda-
bles au Canada, les gens désirant les plus belles
tranches et ne voulant pas acheter a aucun prix ce
qu’ils considerent comme des qualités inférieures.
Un autre exemple de cet état d’esprit fut fourni il y
a quelques jours, alors qu’une quantité relativement
considérable de sucre jaune fut offerte au public. -
En dépit du fait qu’il y avait eu une rareté consi-
dérable de sucre dans la plupart des localités, il
n’y et guére d’empressement pour I’acquisition
de ces provisions. Le public voulait du sucre gra-
nulé et non du sucre jaune. Nous avons donc la
une des plus puissantes raisons du cofit élevé de la
vie. AR |
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LA COMPAGNIE DE GROS CANADIENNE
LIMITEE

Nous avons déja attiré l'attention de nos lec-
teurs sur la maniére que cette compagnie avait été
organisée. Elle vient d’é.tre mise en liquidation, et
M. V. Lamarre en a été nommé liquidateur. Cette
compagnie fait partie d’'un nombre de compagnies
qui ont été organisées par M. E. N. Turner et M. J.
P. Bélanger. Ces compagnies étaient “La Compa-
gnie des Marchands Détailleurs Limitée,” Eureka
Toys Limited”, “La Chaussure Nationale Limitée",
“La Compagnie de Gros Canadienne Limitée” et
maintenant M. Turner s’occupe d’organiser ‘La
Chambre Commerciale des Cultivateurs Limitée.”
Toutes ces compagnies, a I'exception de cette der-
niére ont été mises en liquidation, et les actionnai-
res n'ont méme pas l'ombre d’'une chance de revoir
une partie de leurs fonds.

Dans “La Compagnie de Gros Canadienne Li-
mitée, au-dela de 250 marchands de la province de
Québec avaient souscrit du captal dans cette com-
pagnie, et un certain nombre ont payé leurs sous-
criptions, et il reste encore un certain montant de
souscriptions non payées, et le liquidateur tente de
forcer la collection de ses souscriptions afin de
pouvoir satisfaire les réclamations des créanciers
ordinaires. Le liquidateur s’est fait autoriser a pren-
dre une action en recouvrement d’'un montant con-
sidérable de billets que la compagnie avait escomp-
tés chez le notaire L. A. Brien de St-Germain de
Grantham. P. Q.

I est & remarquer, conme nous l'avons dit
déja, que Monsieur Turner était I'ame dirigeante de
la “Compagnie de Gros Canadienne Limitée”, ainsi
que de ‘“La Chaussure Nationale Limiéte”. Des
transports d’'argent pour une somme de $5,000.00
ont été faits d’'une compagnie a l'autre, et le liqui-
dateur s’est fait autoriser par les inspecteurs a
prendre des procédures légales de maniere a for-
cer M, Turner a rembourser le montant d’argent
qui a ainsi été perdu, et nous ne doutons pas que
cette cause, lorsqu’elle viendra devant nos tribu-
naux, fera ressortir des informations au sujet des
agissements de Monsieur Turner et de ses agents
qui permettront & tous les intéressés et aussi a
ceux qui ne le sont pas de bien se rendre
compte qu’il est trés imprudent en affaires d’écou-
ter les belles paroles de faiseurs comme ceux-la.

Il serait aussi intéressant de connaitre les re-
lations de M. L. A. Brien de St-Germain de Gran-
tham avec ces compagnies fantomes. Encore une
fois nous mettons les marchands de la province de
Québec en garde, et nous leur demandons de ne
pas s’intéresser aussi facilement dans des compa-
gnies qui n’ont aucun caractére sérieux et qui n'of-
frent aucune garantie de succes.
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LA NOMINATION DU LT-COL. H. BARRE

Le Lt-Colonel Hercule Barré vient d'étre nom-
mé commissaire du commerce du Canada A Paris.
Nul autre plus que lui n’a mérité ce poste pour le-
quel il est certainement des 'mieux qualifiés. Les
commercants canadiens se réjouissent A bon droit
de cette nomination dont ils félicitent le titulaire.
persuadés a I'avance que son activité et son expé-
rience rendront les plus grands services au pays
dans sa nouvelle fonction.

Le Lt-Colonel Barré fut le premier officier ca-
nadien-frangais qui offrit ses services aux autori-
tés militaires dans la grande guerre. Parti dég le
début il fut blessé a la seconde batailie d’Ypres.
Revenu au pays aprés un voyage mouvementé il
organisa le 150e bataillon et, sur sa demande, il fut
retrogradé au rang de major afin de pouvoir servir
de nouveau au front avec le 87e. A Ila prise de De-
nain par les Canadiens il fut nommé commandant
de place et son administration de cette ville lui va-
lut d'étre cité a l'ordre de la lére armée britanni-
que. Il fit le restant de la campagne avec le 87¢
avec lequel il rentra au Canada en juillet dernier.

Pour sa brillante conduite au front, le 1t-colo-
nel Barré fut créé chevalier de la Légion d’Honneur
en 1915. 1l est également décoré de la médaille du
long service, de I’Etoile de Mons, de la médaille des
alliés et de la médaille du “General Service”,

Ses états de services prouveunt abondamment
I'énergie et l'esprit de discipline de ce vaillant sol-
dat qui saura sans nul doute mettre ces grandes
cualités au service de sa nouvelle fonction.

Mais en deh<rs de sa valeur militaire le nou-
veau commissaire du commerce possédait d’autres
titres a cet emploi. N'oublions pas qu'il a été pen-
dant de longues années un des plus actifs agents
de publicité de Montréal et que, a ce titre, — il s’est
trouvé en relations constantes avec toutes les bran-
ches du commerce et de I'industrie. Il n'ignore doinc
rien de nos ressou.ces et Jde nos besoins et son no .-
veau poste lui permettra de mettre a profit sa lon-
gue expérience.

D’un autre coté son séjour prolongé en France
lui a permis de s’y créer de solides relations et il a
pu étudier sur place les besoins de I'importation et
de l'exportation, qu'il connait maintenant & fond.

Renseigné également bien sur les besoins ré-
ciproques des deux pays, le Colonel Barré sera
certainement le trait d’union idéal entre le Canada
et notre ancienne mere-patrie.

Nous sommes persuadés qu’il saura se montrer
3 la hauteur de sa nouvelle situation et que ses ef-
forts seront hientdt couronnés de succes dans l'ex-
pansion de notre commerce,
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RARETE NOTABLE DE BEAUCOUP DE LIGNES
DE NOEL

La rareté des marchandises de Noél cause quel-
que inquiétude parmi les épiciers en gros, qui ordi-
nairement, a cette époque, ont recgu les lignes qui se
vendent le mieux dans la saison des fétes. Certains
produits alimentaires qui sont importés en notre
pays particulitrement pour le commerce des fétes
sont trés en retard cette année. La gréve des em-
ployés des docks & New-York a nui beaucoup a la
réception des envois et a joué un grand roéle dans la
rareté des marchandises. On ne peut encore obte-
nir des raisins de Valence espagnols. Ceux-ci ont
d’ailleurs disparu du marché pendant la guerre, mais
on s'attendait a les voir reparaitre pour le commer-
ce de cette année. Espérons qu’ils arriveront en
temps pour les ventes de No€l. Les prix des raisins
espagnols sont tellement élevés qu’ils sont presque
prohibitifs.

Les noix non plus ne sont pas arrivées en gran-
de quantité, et c’est principalement au temps de
Noél qu’elles sont 'objet de fortes ventes dans le
commerce de gros. Leurs cotations sont trés éle-
vées et marquent des prix records comparés aux
autres années. Il y a une bonne demande pour les
noix de la part du commerce de détail.

Tous les fruits confits sont de prix trés élevés.
- LLes fruits de Californie se vendent trés bien méme
aux prix élevés qu'on en demande. Les pelures de
citron confites se vendent a 60 cents, les pelures de
limon a 46 cents et les pelures d’orange a 48 cents.
I 'y a pas de pelures arrivant d’Europe sur notre
marché depuis le commencement de la guerre.

VENDEZ DE BONNE HEURE VOS LIGNES
SPECIALES DE NOEL

Dans nos ventes de Noél nous offrons toujours
de bonne heure nos lignes cofteuses, nous disait
récemment un important épicier en détail. Il nous
semble que les vendeurs et vendeuses ont plus de
temps et une meileure occasion de vendre de bonne
heure les articles de premiére qualité et d’un prix
élevé. Plus tard, & quelques jours de Noél, il y a de
la presse et il n’y a guére de temps pour vendre ou
offrir ce qui est en main ou ce qui est demandé.
Nous cherchons & ce que presque toutes nos lignes
de fantaisie d’épiceries de Noél soient vendues
avant la semaine de Noél,

Aprés de nombreuses années d’expérience, je
crois pouvoir recommander & tout épicier d’adopter
un plan similaire & celui-ci: Mettre en étalage et
pousser la vente des spécialités de fantaisie impor-
tées pour No€l de bonne heure, alors que vous avez
le temps d’en assurer I’écoulement; les acheteurs
retardataires seront encore heureux de se conten-
ter de vos marchandises réguliéres.
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Le prochain Noél sera la meilleure saison du
genre que nous ayions eue. Tout semble nous en-
courager a nous préparer pour de grosses affaires.
Les ventes sont excellentes et deviennent meilleures
de semaine en semaine. Il semble que la levée des
restrictions et le retour des anciennes lignes sur le
marché incitent les ménageres a se procurer toutes
les bonnes choses dont elles ont été privées depuis
prés de cinq ans.

PRUNES ET ABRICOTS DANS DE NOUVEAUX
CARTON

La California Prune and Apricot Growers’ As-
sociation offre a présent des prunes et abricots
Sunsweet dans un nouvel empaquetage en carton.

Les prunes sont mises en paquets de carton de
cing livres. Leurs grosseurs sont de 60-70 s, et elles
sont enveloppées dans du papier ciré. Elles sont
destinées a étre vendues au consommateur a $1.50
le paquet. Les abricots sont en cartons de 11 on-
ces, et ne comprennent qu'une grandeur de cartons.
Ces abricots ne sont que des “extra fancy”. Ils se
vendront au commerce dans les $4.50 par douzaine
de paquets. Ces nouvelles lignes seront sur le mar-
ché vers la fin de ce mois-ci. Des envois ont été
faits de Californie.

LES ASSUREURS FORMENT UN PUISSANT
SYNDICAT

Les assureurs ont tenu mercredi soir de la se-
maine derniére leur troisiéme assemblée générale
a la salle Stanley, dans le but de parfaire le travail
d’organisation déja commencé. Cette réunion,
que présidait M. L. C. C. Walker, groupait prés de
500 employés des plus importants bureaux d’assu-
rances de cette ville. Elle consacre leur solidarisa-
tion. Il est peu d’'unions & Montréal qui aient pu,
en aussi peu de temps, grouper autant de membres
et s’affirmer aussi rapidement. Leur organisateur,
M. J. Wall, a donné au début de I'assemblée quel-
ques renseignements aux nouveaux membres sur la
marche a suivre dans l’organisation d’un syndicat
en formation et les a assurés de ’obtention prochai-
ne de leur charte. Le comité provisoire, nommsé
pour un terme qui expire.le ler janvier de I'année
1920, est ainsi composé: MM. L. O. C. Warker, pré-
sident; A. Reid, vice-président; secrétaire-financier
et trésorier, L. A. Hawsworth; assistant-secrétaire,

L. S. Paul Caron; secrétaire-correspondant, H.
Blais.

Trente-six coinpagnies ou bureaux d’assuran-
ces étaient représentés a cette assemblée. Ce sont
les suivantes: Caledonia, Canada Accident, Com-
mercial Union, Connecticut, Employees Liability,
Equitable, Globe Rutgers, Globe Indemnity, Domi-
nion Gressham, Guardian, Liverpool, London et
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Globe, London Lancashire, Mount Royal, Niagara,
‘North America, North British Mercantile, Northern,
Norwich Union, Occidental, Phoenix of Hartford,
Phoenix of London, Providence, Washington, Qué-
bec, Queensland, La Prévoyance, Sun Life, Royal
Exchange, Union of Kanton, Union de Paris, Wes-
tern, Yorkshire, et General Animals.

LES FONDS D'’AMORTISSEMENT DANS QUEBEC

Dans un discours fait devant la Chambre de
Commerce de Sherbrooke le 7 novembre courant,
M. Oscar Morin député-ministre des affaires muni-
ripales dags la province, decrivit quelques-uns des
crhangements apportés depuis que le départemen: a
été organisé il y a peu de temps. Il s’en rapporta
aussi aux difficultés engendrées par le systéme ac-
tuel d’échevinage ou des hommes inexpérimentcs
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eta.ent appelés a traiter les affaires importantes
d'une municipalité alors qu'ils ne pouvaien: y por-
‘AT qu'une petite partie de leur attention, M. Morin
mentionna quelques-unes des innovations introdui-
tes dans les affaires municipales par le départe-
ment, comprenant la loi donnant au gouvernement
le controle sur les fonds d’amortissement destinés
A rencontrer les emprunts contractés par les muni-
cipalités, ce qui affermit la confiance du public dans
les obligations des municipalités de la Province, et
assure la mise de co6té de I'argent pour faire face
aux obligations de chaque localité. La garantie
étant bonne, la commune peut, sur demande au
gouvernement, déposer les obligations ailleurs.
mais comme le fonds d'amortissement doit étre soi-
gneusement gardé, l'avis du département pourra
toujours étre obtenu en tous temps relativement
aux placements d'obligations.

Table Alphabétique des Annonces

Amer.can Pad . . . . 10 Cluett, Peabody . . . 14
Acme Glove Works, Connors Bros. . . . . 46

Ltd. . . . Couverture Coristine, James. . . 19
Amyot & Cie . . . . 36 Coté & Lapointe. . . 50
Armour & Co. . . . . 53 Couillard, Auguste. . 80
Assurance Mont-

Royal . . . . . . . 80 Dale Wax Figure . . 20

Disston Sons . . . . 66

Ballantyne, R. M., Dominion Battery . . 82

& Co. . . . . . .. 7 Desparois, Garneau
Banque des Marchands &Cie . . . . . .. 16

rapport . . . . . . 43 Dominion Salt. . . . 52
Banque d’Hochelaga. 78 Dominion Canners. . 45
Banque Nationale . . 78 Dominion Textile,
Banque Provinciale . 78 Couverture
Barnett . . . . . . . 70 Dominion Wadding . 16
Beach Foundry . . . 77 Dufty, J.J.,, & Co. . . 52
Belding Paul Corti- Dunlop Tire & Rub-

celli . . Couverture ber Goods . . . . . 63
I¥ritish Colonial Flre

Ins. . . . . . ... 80 Eddy, E.B. . . . .. 52
Bowser . . . . . .. 53 Everybody Overall
Brock, W. R 6 Co., Ltd. . . . . . 16
Brodeur, A. . . . . . 50
Brodie & Harvie. . . 50 Fabrique de Balais de
Burrow Stuart Milne Granby . . . . . . 48

Co. . . . . . . .. 64 Fontaine, Henri . . . 50

Forsyth . Couverture

Canada Foundries &

Forgings . . . 50 Gagnon,P. A. . . . . 80
Canada Life Assurance  Garand, Terroux &

Co.. ... .. .. 80 Cie . . . . . . .. 80
Canada Paint . . . . 75 Gardner Clothing . . 10
Canadian Polishes. . 52 Garland, John M.,

& Son . . . .3
Godde Bedin & Cle . 14
Gonthier & Midgley. 80
Goodhue Co., Ltd.,

Canadian Salt . . . . 59
Chipman-Holton. . . 4
Cie d’Assurance Mutuel-

le du Commerce. . 80

Chouinard . . . . . 50 JB.. ... .... 20
Clark, Wm. . . . . . 46 Georgia Turpentine. 70
Climax Baler Co. . . 16 Greenshields . . . . 26

Gendron Mfg. Co. . . 70 Meunier, O. B., & Cie 24
Gnaedinger Son & Muser Bros . . . . . 17
Co . . - . . . 13 Montbriand, L.-R. . . 80
Guelph Carpe' .. . 18 DMontreal Biscuit. . . 48
(GGrant Holden- Morrow Screw & Nut 70

Graham, Ltd. . . . 23
Nova Scotia Steel Co. 63

Hamilton Stove . . . 76
Hobbs Mfg. . . . . 69  Office Specialty . . . 73
Hodgson Sumner (0 5 Old City Mfg. Co. . . 47
Hollander & Sons . . 21  Oneida Community . 71
Hollander Fur Dyeing 9 Oscar Onken . . . 14

Ottawa Paint Works 65
Imperial Tobacco . . 37
Paquet & Bonnier . . 80
Pigeon, Lymburner . 50
Pink . . ... .. .. 72
Poulin, P., & Cie . . 50

Jonas & Cie, H. . . . 44

King Silk Co., Ltd. . 25

Kribs, W. A. . . . . . - 66

Ramsay Paints . . . 69
Lang Shirt . . . . . 9 Redmond Co., Ltd. . 8
La Prévoyance . . . 80 Regal Shirt Co. . . . 21
La Manufacture de Robert & Fréres . . . 68

Chaises de Stanfold 22

Laberge & Chevalier. 15 Schofield Woolen . . 18

Leduc, J. H. . . . . . 50 Silks, Ltd. . . . . . . 2%
Leslie & Co., A. . . . 68 Simard, A. . . . . . . 50
La Fonderie de Stauntons, Ltd. . . . 68

L’slet . . . . . . 62 Stanway-Hutchins . 61
Lewis Bros. . . . . . 74 Steel of Canada . . . 73
Liverpool-Manitoba . 80 Still Co. . . . . . .. 72

Sun Life of Canadzs . 80

Mathieu . . . 42 St. Williams Fruit . . 49
Manufacture de Hardes )

de Victoriaville . . 18 Trudel & Guillet . . . 50
Martin, P. P. . . 12
Mathieu (Cie J. L) 48 Walter Blue . . . . . 11
Maxwells . . . . 69 Western Ass. Co. . . 80
Macdonald . . . . . 51 Williams, C. J. H. . . 68
McClary . . . . . . . 67 Williams Shoe . . . . 22
McArthur, A . . . . 68 Wisintainer . . . . . 12,
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LES TRIBUNAUX

JUGEMENTS EN COUR DE
CIRCUIT

I. Brodsky vs M. Mizotsky, $32.

S. W. Jacobscal vs N. Antiony, $16.

Smpire Waterproof Clothing vs E.
Harry Bacal, $62.

P. Poplizer vs Coustaine Grand, $22.

Kmpire Waterproofing Co. vs Parisian
Wardrobe Co., $85.

A. Latour vs Henri Forest, $7.

M]é&C. St-Martin vs Déchaux Freres,

J. W. Hydes vs S. Serrentins & Co,,
$22.

E.slzl. Bustied et al. vs F. M. Dixon,
17.

A. Di Cesare vs D. Coppabianco, $51.

Market Stewart Co., Ltd. vs Exclusive
Waist-Shop, $27.

W. H. Thomas vs E. J. Gurtey, $19.

R. Dubreuil vs G. A. Lewis Co., Ltd.,
$32.

P. M. Beaudoin vs Iréné Leduc, $43.

M. Rafolovitch & Co. vs E. Mande-
ville, Verdun, $26.

C. J. Edgar vs W. J. Mallette, Lachi-
ne, $11.

F. Ouellette vs Barthélémy Gagné,
Cap St-Ignace, $25.

P. M. Beaudoin vs W. Charron, $25.

P.sNé. Beaudoin vs Ls Guillemette,
40.

P. M. Beaudoin vs Art. Bayard, $13.

P.sM. Beaudoin vs Alex. McDolan,
11.

P. M. Beaudoin vs A. Souliéres, $16.

P. M. Beaudoin vs C. Labossiére, $19.

P. M. Beaudoin vs A. Rochon, $50.

Vve J. P. Lariviére vs Jos. Girard,
Trois-Riviéres, $43.
Société Financiére, Inc. vs Jos. Che-
notte, Verdun, $38.
J. Curotte & Fils vs
Caughnawaga, $17.
C. W. Lindsay. Ltd. vs O. G. Brunelle,
Vaudreuil, $16.

R.s’ll‘lhouin vs Johnny Proulx, Lachine.

L. Rodier vs Jos. L’Africain, $11.

A. Désilets vs M. T. Fontaine, $36.

E. Quintal vs Raoul Gendreau, $19.

L. Latulippe vs Jules Bélisle, $40.

I. Doyon vs Roméo Barbeau, $35.

St. Henry Shoe Co., Ltd. vs Jeanne
Nantel, $60.

J. Routtenberg et al. vs J. D. Lord.
$45.

F. Martineau, Jr vs Art. Latour, $28.

J. N. Johnson vs Gust. Ingeman, $30.

F‘.$12~‘eldman vs S. alias W. Sawchuck,

6 d

A. H. Salvas vs H. H. Brosseau, $38.

M. P. S. Corporation vs C. A. Ouellet-
te, $46.

M. L., H. & P. Co. vs W. Gendron, $49.

A. Massé vs Mme I. Bazinet et vir.,
$16.

D. Myerson vs J. B. J. Girard. $46.

L. A. Gagnier vs S. Sabatino. $16.

M.$41:. S. Corporation vs Chs Weedy.

M.sPr. S. Corporation vs F. P. Primeau,
15.

Mme I. Deslauriers et vir. vs Ovide
Raymond. Verdun. $29.

Williams Wilson, Ltd. vs Homeric
Boulay, Sayabec, $47.

M. P. S. Corporation vs Nima Bernat-
chez. Waterloo, $13.

J. H. Sinclair vs John Costello, $10.

J. H. Sinclair vs Alb. Goedike, $11.

O. Corbeil vs Armand Payan, $57.

O. Corbeil vs Honoré Schinouth. $60.

S. Caplan et al. vs Geo. Denis, $45.

Mike Stalk,

S Caplan et al. vs Oscar Desceint,
$45.

S. Flanz vs C. W. Tillman, $32.

0. Simard vs Jas. alias Jos. Young,
$30.

Cohens Ltd. v8 M. Métivier, $15.

W. A. Handfield vs Ph. Chaupt, $24.

M. P. S. Corporation vs J. A. Mallette,
$17.

Z. Dubuc vs Alf. Faubert, $14.

V. Guidi vs Art. Villemaire, $1%.

7. Poulin vs Bélanger, Sr, $21.

S. Colli vs Wilf. Ferguson, $10.

I. Parent vs Ls Jasmin, $29.

V. J. Mose vs Royal Valet Service,
$30.

Osborne Co. vs W. A. Leard, $84.

A. Pacaud et al. vs D. Lefebvre, $68.

A. Beaulieu vs Henri Jock. $15.

G. Melliot vs Chs Heath, $57.

Mme C. Hunter vs V. Lalonde & Cie,

- $50.

E. J. Sharpe vs C. B. Bailey, $35.

J. D. Arsenault vs J. D. Patton, $40.

J. A. Groulx vs S. Bertrand, $21.

A. Raisler vs H. R. N. Vial Realty
Co., Regd., $30.

J. A. Séguin vs Af. Faubert, $77.

T. Dubuc vs Thos. Cartwright, $15.

P. M. Beaudoin vs L. Deschénes, $12.

M. Piquette vs A. Comtois, $29.

E. Richard vs Jos. Leblanc, $75.

J. H. L. Pinard vs J. R. Archambault,
$20.

P. Nadon vs M. Boyer, $38.

E. Bélanger vs Ls Marsolais, $32.

A. Burr vs F. England, $21.

J. O. H. Perras vs F. Richard, $16.

J. W. Jalbert vs D. Gravel, $55.

N. G. Valiquette, Ltée vs Allan Mec-
Donald, $22.

Dixon Vulcanizing & Auto Supply Co.
vs E. Dorval, $15.

A. Charest vs J. E. Ducharme, $19.

N. Séguin et al. vs S. Satel, $18.

N. Séguin et al. vs Jos. Gingras. $27.

F. A. Boucher vs J. E. Leroux, $10.

J. B. Labrecque vs B. Parent, St-Be-
noit, $30.

JUGEMENTS EN COUR
SUPERIEURE

Perron & Co. vs Flavie Dubois, Mme
Philippe Burke, Ste-Agathe des
-Monts, $296.

P. Dupaigne, R. S. S. vs A. Dollo,
Montréal, $340.

Jacob Garmaise vs Raoul Labranche,
Mcntréal, $225.
Thos. Stenhens vs
Montréal, $100.
J. A. Fournier vs Placements Mun.,

[.tée. Mcntréal, $521.

Urban Land. Ltd. vs Ed. H. Bégin,
Mcntréal, $3,450.

E .H Bée'n vs TUrban Land, Ltd.,
Montrcal. lére classe.

.. P. Ne-mandin et al. vs Geo. Gau-
vreau. Montréal, $326.

A, D. Kyle vs Jules Ratzkowsky,
Mcntréal, $975.

Thomas Talbot,

VENTES PAR HUISSIER

NOTA — Dans la liste ci-dessous
les noms qui viennent en premier lieu
sont ceux des demandeurs, les sui-
vants, ceux des défendeurs: le jour,
I’heure et le lieu de la vente sont
mentionnés ensuite et le nom de
I'huissier arrive en dernier lien.

A. G. Kaiser vs Mlle A. Beasley, ler
décembre, 10 a.m., 756 Sherbrooke
Ouest, Marson.

Jean L. Muir vs ' W. G. P. Malone, 2
décembre, 2 p.m. 195 Chatham,
Marson.
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P. M. Beaudoin vs C. Laberge, 1 dé-
cembre, 11 a.m., 6.0 Dorion, Bros-
sard.

Jcs. Elie vs E. Noseworthy, ler dé-
cembre, 11 a.m., 8 Coleraine, Bros-
sard.

Mme J. Mireault vs Jos. Champagne,
ler décembre, 11 a.m., 452 Wolfe,
Brossard.

P. Beaudoin vs8 W. H. Redding, 2 dé-
cembre, 11 a.m., 729, 4éme Avenue,
Maisonneuve, Brossard.

Eug. Sirois vs Henri Girard, ler dé-
cembre, 10 a.m., 544 Sherbrooke
Est, Bienjonetti.

J. Ménard vs O. Nadon, ler décem-
bre, 11 a.m., 218 St-Antoine, Brouil-
let.

L. E. Gingras vs Bessette & Glashby,
Ltd., ler décembre, 10 a.m., 39 St-
Sacrement, ch. 410, Brouillet.

J. E. Paré vs A. Richard, ler décem-
bre, 11 a.m., 166 Le Caron, Brouil-
Tet.

Anatole Vanjer vs Pietro Pagano, ler
décembre, 10 a.m., 444 Wolfe, Ra-
cette.

J. A. Ouellette vs A. Bélanger, ler
décembre, 10 a.m., 450 Forfard, La-
pierre.

Beaudoin, Ltée vs J. B. Roy, 3 décem-
bre, 10 a.m., 704 St-André, Brossard.

Cohen, Ltd. vs Mme Robert Luvrock,
ler décembre, 10 a.m., 14 Grand-
Tronec, Brossard.

Nap. Clément vs Thos. Redmond, ler
décembre, 11 a.m. 41 Ryde, Bros-
sard.

Wm. Brag vs Wm. Sparks, ler décem-
bre, 1 p.m., 108 Argyle, Brossard.
0. Arcand vs F. Bouchard, ler décem-

bre, 1 p.m., 199 Beaudoin, Brossard.

J. E. Montpetit vs E. Duval, ler dé-
cembre, 10 a.m., 590 Atwater, Bros-
sard.

Lazure Desroches vs Wm. Urquhart,
2 décembre, 11 a.m., 151 Paul Pau.
Brossard. ’

D. Cerl vs M. Gagnon, ler décembre,
1 p.m., 150 Berri, Brossard.

F. M. Cay vs A. Fitzgerald, ler dé-
cembre, 1 p.m. 58 Ottawa, Bros-
sard.

A. Hallwell vs John Bremner, ler dé-
cembre, 11 a.m., 32 Woodland, Bros-
sard. :

W. Drcuin vs Chas Lapointe, 2 dé-
cembre, 10 a.m., 815 Dickson, Bros-
sard.

A. Lagacé vs Moise O. Deslauriers.
ler décembre, 10 am. 3la Palme.
Brossard.

Adélard L'Heureux vs Adélard Tru-
del. ler décembre, 1 p.m., 15 St-Phi-
lippe. Brossard.

Mme E. St-Onge vs Henri Deslan:
riers, 3 décembre. 11 a.m., 157
Workman, Brossard. ;

Alb. Chabot vs Geo. Paquette, ler dé-
cembre, 2 p.m. 669 St-Ambroise.
‘Bressard.

AVIS DE DEMANDE DE DIVORCE

Avis est par les présentes donné
que James -Goddard, des cité et dis-
trict de Montréal. dans la province
de Québec, soldat de retour du front,
s'adressera au Parlement du Canada.
A sa preochaine session, afin d’obtenir
un bill de divorce d'avec son épouse.
Iilian Frances Goddard, pour cause
d’adultére.

JAMES GODDARD.
Daté A Montréal,
le 10 octobre,
A. D. 1919.
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LA “MERGHANTS BANK” ACCUSE DES GRINS
SUBSTANTIELS

Le rapport pour le semestre donne un actif total de
$198,506,572. --- Un nouveau record

Les depots montrent un gamn de $30,117,802 |

Le bilan de The Merchants Bank of Canada, 4 la fin de l'exercice semestriel, lo 31 octobre dernier, recu des
quartiers généraux de. la Banque ici samedi, accuse des gains et des progres constants de la part de cette Insti-
tution financiére bien connue.

L'actif total a maintenant atteint le chiffre imposant de $198.506,572, soit une augmentation de $32,582,136 sur
celui de la date correspondante 'an dernier. La partie immédiatement disponible de l'actif se monte L $84,014,965,
une augmentation de $11,566,688, ce qui démontre que la position liquide de la Banque s'est bien maintenue.

Que la Banque a continué de faire amplement sa part, tant vis--vis du gouvernement que du c6té commercial,
on en a la preuve dans une augmentation de $4,682,244 en valeurs détenues des gouvernements fédéral et provin-
ciaux, tandis que les préts et escomptes courants au Canada se sont accrus de $19,435,478 au cours de la période
de 12 mois.

La circulation des billets & $15,827,373 dépasse de $647,130 celle d'il ¥ a un an avec 1'émission au dessus du
capital-actions actuellement payé plus que couverte par un dépot de $8,000,000 dans la réserve centrale d'or.

Les dépots s’éléevent & $166,006,015 contre $135,888,213, le 31 octobre 1918, soit une augmentation, pour la pé-
riode écoulée de $30,117,802, dont $19,368,746 furent en épargnes ou dépOts & termes et $10,749,056 en dépOts paya-
bles sur demande — une base de progrés qu'on ne saurait trouver rien moins que satisfaisante.

En somme, le rapport est trés consolant pour ceux qul se rendent compte du role important que nos banques a
charte jouent dans le bien-étre industriel aussi bien qu'agricoler du pays tout entier, et les chiffres sont particulie-
rement intéressants par le fait que la période couverte, a l'exception de 11 jours, l'a été apres la date de 1'armisti-
ce et démontrent clairement que nos grandes institutions financieres, bien administrées, continuent leurs progres
et leur développement sur une base solide pendant la période d'aprés guerre.

Les points saillants des chiffres d'octobre 1919 et du 31 octobre 1918 sont comme suit:

‘

BILAN

Au 31 octobre

THE MERCHANTS BANK OF CANADA
RAPPORT (résumé) au GOUVERNEMENT CANADIEN, 31 OCTOBRE

PASSIF 1919 1918
Capital payé .. .. .. .. .. S n o A S B B R WO 99 Go oo 50 Aw 8 E § 8.341.535.30 3 17,000,000.00
Fond de réserve e S L U gl e G el el e e s e 7.000,000.00 7,000,000.00
Profits NON AiViSES .. .. «o or oo e e e e e e e e e e _574,043.32 437,973.92
Billets en circulation .. .. . e o A me 0% G A5 S0 AW Ta 9% 9G 0D 15.827.373.00 15,180,243.00
DéPOts .. .. .. .. .. .. ... 164,302,874 .18 133,955,910.26
Dua & d'autres banﬁues e el S B G 1.703.111.06 1,932,303.36
Acceptations par lettres de crédit .. .. .. .. .. “'7'(),”""” 418,006..30

$198.506,572.90 $165,924,436.84

ACTIF .
Argent en main et dans les banques .. .. .. .. .. . .. % 3‘,"642'.13"'3" 3 3!),941,022.76
DépoOt 2 la réserve centrale d'Or .. .. .. oo v oo e e ae oo e e 5.000,000.00_ 8,500,000.00
Valeurs gouvernementales et municipales .. .. .. .. .. .. .. .. 3f)¢2“.~§-’:-’--“ 31,5-)8.}08.80
Obligations, débentures et actions de chemins dr fer ct autres .. .. .. .. }.E?n),hl_l'.}_)l 3.933.:}73.1?
Préts a demande au Canada .. T P 6.843,017.57 4,916,574.22

Préts a demande ailleurs qu'au Canz‘l(.lu e E e 75_3._471_51.81‘5 'W 2,899,198.62

$ 84,014,965.21 $ 72,448,277.59

Préts ef eSCOMPLES .. .. o0 oo ve vu cn ve on o e e 106,254,280 80 86,818,802.28
Dettes des clients par lettres de crédit par contrat .. .. .. .. .. .. .. .. .. 757,606.04 418,006.30
Edifices de la banque .. .. .. .. .. .. .. .. .. . 5.663,251.73 5,218,862.63
Edifices autres que ceux de la banque .. .. .. .. .. .. .. oo e e e e 911,291.19 333,872.24
Hypothéques suf immeubles vendus par la banque S D G e 528.177.93 320,615.80
Dépot au gouvernement fédéral pour le fond de circulation. .. .. .. .. .. .. 377,000.00 366,000.00

$198,506,572.90 $165,924,436.84
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E ces Culinaires de Jonas
JONAS’ JONAS’ “ SOLUBLE ”
TRIPLE QUIN%%%IENCE
CONCENTRE >
- Prix par
.__ . Grosse
"JONAS' FGrouss _ Prix par 2 oz. 11 40
EXTRACT | 1 0z 12 00 ~ni{Pr 28 00
o e, 4 4 oz. 21 00
VANILLA. @R 214 oz. 30 00
i :
A;:t:l::;:’bfauvﬂ(! 9 oz 99 80 5 oz. 52 50 8 oz. 39 00
HmJo;«g:é:sEE 8 oz. 92 50
MON »
ror MW YERY) 8 oz. carré 92 50 14 01 490
JONAS’ “ANCHOR ” “LONDON”
TRIPLE PUR
CONCENTRE CONCENTRE
“Grosse. R e |
2 oz. 27 60 2 oz. 14 40 : | Pé',’és‘;f;r
4 oz. 48 00 4 oz. 925 80 | 11l 1 oz. “London” 7 80
Mc'ff-li.:’;' [ : k3
wnmanee|| 8 oz 90 00 34 8 oz 43 20 2 oz. “ 1140
|16 oz 174 00 | = e i
: | . 16 oz. 86 40
“ GOLDEN ESSENCE A LA
Pé'lx par STAR” MESURE
rosse Double Force pour les confi-
Essence seurs
Parisienne ".
| b o] Ry
27 60 _ "Grosse Ext. 1 25
: X X160
il de Café 4 oz. 21 00 XXX 2 650
_ XXXX 3 00
| oz 39 00 XXXXX 3 50
34 80 16 oz. 69 00 XXXXXX 4 00
Essences de Jonas, en bouteilles, Jarres, Barillets et Barils pour Confiseurs, Fabricants de Créme
a la Glace, Etc., Etc. Prix $8 a $24 le gallon, suivant qualité. Qualités Spéciales et Prix
Spéciaux par Contrat.
FABRICANTS »
MAISON FONDEE EN 1870
173 4 177 Rue Saint-Paul OQuest - - - - - - - -MONTREAL

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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Les Feves cuites au
Four
MARQUE SIMCOE

(3 la sauce aux tomates)

Il y a dans le moment une bonne demande
pour les féves cuites au four de la Marque
Simcoe. C’est un mets riche, nourrissant et

délicieux, chaud ou froid — pret a servir.

La qualité des féves cuites au four de la

Marque Simcoe permet au marchand d’in-

citer un nombre de plus en plus considéra-

La vente de la Mar- . 5 . -
que Simcoe est tras  ble de clients a en acheter une caisse a la
profitable. Ne laissez - .

pas diminuer votre fOlS.

stock.

Dominion Canners Limited

HAMILTON - - CANADA

€n &crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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- bonne marge de profits.

CEST LE TEMPS DE COMMANDER
Les Aliments marins de la

MARQUE BRUNSWICK

Téléphonez a notre representant vos besoms pour le commerce de au-
tomne et de 'hivr. :

Nous pouvons expédier immeédiatement

Le poisson qui est pris est excellent et nous I’empaquetons chaque jour
dés sa sortie des ondes froides de la Baie de Fundy.

Les Aliments marins de la Marque Brunswick sont de vente facile dans
toutes les parties du Canada. Ils plaisent a vos clients et vous laissent une

Envoyez-nous vos commandes.

CONNORS BROS,, LTD

Black’s Harbor, N.B.

Feves au Lard
de CLARK

a la sauce aux tomates, Chili ou au naturel sont aussi populaires que jamais

chezle . .nialdIRIE 390 Rivl oy
PUBLIC CANADIEN

FAITES AU CANADA

par des Canadiens et.combinant la plus haute qualité au meilleur renom,
elles sont de beaucoup celles dont |

LA VENTE EST LA PLUS FACILE

Voyez notre liste d’“autres bonnes choses.”

W. Clark, Limited

MONTREAL

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.

——
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Pour étre certain de donner satisfaction a votre clientele et
vous assurer des ventes répétées, vendez des confitures et des
gelées d'une pureté absolue et faites des meilleurs ingrédients.
Tous nos produits sont faits avec des fruits choisis avec le plus
grand soin et grace a notre outillage perfectionné et a notre
procédé moderne de refroidissements, nous leur conservons la
saveur particuliere du fruit avec lequel ils sont faits.
Nos CONFITURES et nos GELEES deviennent de plus en plus
populaires non seulement dans la province de Québec, mais
encore dans I'Ontario et dans les provinces de 'Ouest. Pour-
rions-nous donner un mellleur argument en faveur de nos pro-
dmts" Y, |
Notre ligne comprend egalement

du CATSUP, ~ du SIROP DE TABLE

et du. SlROP D’ERABLE

dont la qualité et la purete vont de pair avec nos autres pro-
duits.
Prenez en stock notre ligne compléte. Etalez-la bien a la vue
dans votre magasin et votre commerce de ces produits devien-
dra Pune des branches les plus payantes de votre commerce.
Nos commandes sont remplies rapidement et de facon a vous
donner satisfaction sous tous rapports.

OLD CITY MANUFACTURING CO., REG'D

Québec, Que.

”
En é&crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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Nos Balais Assurent des
Ventes Répétées

Nos balais donnent toujours un servi-
ce et une durée si exceptionnels que
les clients reviennént invariablement
en acheter, tellement ils ont été sa-
tisfails de ceux que vous leur aviez
vendus. La chose ne doit pas étonner
car tous nos articles sont faits du
meilleur mais a balais au monde.

Notre outillage moderne et le soin que nous appportons A notre fabrication donnent de plus &
nos produits un avantage qui saute aux yeux de tous ceux qui les voient.

Pour faire un commerce profitable des balais, vous ne sauriez faire mieux que de tenir en
stock notre ligne compléte. Outre la satisfaction que vous donnerez a votre clientéle vous ferez
des ventes répétées qui vous laisseront un profit substantiel.

C’est le bon temps de placer votre commande, avant la hausse presque certaine des prix.

Ecrivez aujourd’hui méme a la

FABRIQUE DE BALAIS DE GRANBY
GRANBY, Qué.

La Le La

Qualité Service Demande Le temps froid veat dire

‘ une plus grande demande
Font que nos lignes de Biscuits
et Bonbons sont d’une valeur
exceptionnelle pour tout mar-
chand qui les tient en magasin.

pour un remeéde de con-
fiance contre rhumes,
grippe, pneumonie, etc.
Vous ne-.peuvez recom-
mander un reméde ayant
un meilleur renom pour
ses propriétés curatives
que le

Essayez-nous pour votre pro-
chaine commande.

Demandez-nous notre plus ré-
cente liste qui vous donnera
.une idée des lignes que nous
- manufacturons.

"Nous accueillerons avec plaisir
vos demandes d’informations.

ST SIS SO

Sirop de Goudron et 2
L'Huile de Foie de Morue
B de Mathieu

° : Faites un étale de  pyautres épiciers constatent que
The Montreal BlSClllt ce remede danﬁ cet ;x:ellent produit se vend

votre magasin. trés facilement et par suite fait

provoque invariable-  go4r 0y jolf chitfre supplémen-
ompany ment. une demande 445 go° ventes. Donnez une
de renselgnements .,mmande d'essai  aujourd’hui
qui fait faire des méme.
Manufacturiers de rEmEes: .
Biscuits et Confiseries . . .
A | La Cie J. L. Mathieu
* 4
ATCA L ‘ Sherbrooke, Qué.

En &erivant aux annohooun, mentlonnez “Le Prix Courant”, s.v.p.




Vol. XXXII — No 48 LE PRIX COURANT, vendredi 28 novembre 1919 49

NOUBLIEL PAS CE FAIT EN
DONNANT VOTRE COMMANDE

e Sug

IWHiAMS NORES 25
STRAwaERRY. JAM

La vente des Confitures et des Marmelades de St. Williams, cet
hiver, brisera tous les records antérieurs.

La rareté du sucre et son prix élevé durant la saison des confi-
tures ont empéché des milliers de ménageres de “faire leurs |

confitures” avec I'inévitable résultat que les épiciers seront appelés a répondre a une E
demande qui dépassera celle de toutes les saisons antérieures. : !

Il y a toujours une grosse demande pour ces confitures populaires. Faites entiére-
ment de sucre de canne pur et de fruits bien miirs et choisis avec soin, les produits St.
Williams sont a la fois délicieux et économ iques.

Prenez-les en stock immédiatement et donnez votre commande en conséquence.

Vos clients préféreront les produits St. Williams une fois qu’ils les auront essayés. Ces
produits assurent des ventes répétées.

St. Williams Fruit Preservers
Limited
SIMCOE ET ST. WILLIAMS, ONT.

Distribuées par

MACLURE & LANGLEY

En &crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, &¥#.
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Volallle Vivante, Oeufs Frals

Pondus et

Demandés par

P. POULIN & CIE

Plume

INVENTIONS

Protégées en tous pays
MARCHE BONSECOURS, Montréal SImummlnventbnldévdow&
Remises Promptel ler.unemmuedecommerce
Pas de Commissions. : l( giltmr veuillez communi.

Demandez les prix par lettre.

Exigez cette Q-

Marque

Pour avblr ce qu’L y
a de mieux en fait de

Saucisses au porc frais

Vol. XXXII — No 48

Arthur Brodeur

MANUFACTURIER
D'EAUX GAZEUSES

Spéclalités:

- “"HOTEL-VICTORIA
QUEBEC
H. FONTAINBE, Propriétaire
COTE DU PALAIS . .
Plan Américain, $3.00, $3.50 et

Frankfurt $4.00 par jour.
Jambon Pressé
Saucissons de Boulogne Téléphone Bell 491.
Saucissons Spéciaux J. A. Trudel J. E. Guillet
Régulier et a I'ail TRUDEL & GUILLET
NOTAIRES

COTE & LAPOINTE

Enr.
287 rue Adam, MAISONNEUVE

Argent a préter, Réglements de fail-
lite et de successions, Examens de
titres, Difficultés commerciales, Col-
Iectxons etc.

Bureau - - . 36 rue Alexandre

TROIS-RIVIERES

Iron Brew Cldre Champagne
Ginger Ale Cldre de Pomme
Cream Soda Eau Minéraie
Lemon Sour Fralse
Cherry Cream Orange
Champagne Kofa Siphon, Etc.
TELEPHONE
35 rue Frontenac, [ro 7 0 %
Les
Farines Préparées
et
I’Avoine roulée ‘“Perfection”
de
BRODIE

sont toujours en demande, et vous de-
vriez les placer blen en vue dans
votre magasin.

BRODIE & HARVIE, Limited
Montréal. Té&léph. Main 436

i

Vendez le

TUE-MOUCHES

de

qui détruit: poux,

W etc. Ne renferme
ou un soufflet rempli de poudte pour 30c. Les condi-
tians et prix que nous offrons aux marchands leur lais-

sent un superbe p

Adresser toute correspondance a

'; J. B. CHOU

J. B. CHOUINARD séche.

Grosse clientéle.

mites, punaisges, coquerelles, mouches,
pas de poison. Se vend 25c la boite

Ecrire au
rofit. Echantillon gratia sur demande.

Gros chiffres d’affaires.

.Grand magasin et résidence privée.

Superbe occasion pour un acheteur immédiat.
Conditions faciles de palements.

Une partle comptant et.le reste par versements faciles.

VILLAGE DU CAP DE LA MADELEINE

PLACE D’AFFAIRES A VENDRE

Située au centre de trois moulins & papler et prés de la cale

" NOTAIRE L. P. MERCIER,;

25. rue ‘StiAlexandre, TROIS-RIVIERES.

INARD,/Nlontrhagﬁy, Qué.

QuTiLs

HACHES, HARTEAUX,CLEFS ANGLAISES (WREHCHES!

FOUNDRIES 8 FORGINGS. Limiten

EN ACIER ch}g

CaNADA

BRoCKVILLE, CANADA

Agence demandée
i Pour Québec et district. S’adresser

“LE PRIX COURANT”
80 rue Saint-Denis, MONTREAL.

N

En Scrivant &ux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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Marque de fabrique enregistrée

lE PROFIT SUPPLEMENTAIRE DU IIETAII.I.ANT

Si vous achetez le tabac Macdonald dans la boite de 10

lbs cachetée, vous y gagnez a la longue, vu que vous
faites un profit additionnel de 60c a 80c sur chaque

‘boite.
TABAC EN PALETTES DE MACDONALD
A fuamer A chiquer
BRIER, PRINCE OF WALES
INDEX CROWN,
BRITISH | CONSOLS. BLACK ROD, (Torquettes),

NAPOLEON.

Agents des ventes:
Hamilton—Alfred Powis & Son,

Nouvelle-Ecosse—Pyke Bros., Halifax.
Nouveau-Brunswick—Schofield & Beer, St. John. London—D. C. Hannah. ~
Kingston—D. Stewart Robertson & Sons. Manitoba et Nord-Ouest—The W. L. Mackenzle & Co., Itd.,
Ottawa—D. Stewart Robertson & Sons, Winnipeg.
Toronto—D. Stewart Robertson & Sons. Colombie-Anglalse—George A. Stone, Vancouver.

. Québec—H. C. Fortler, Montréal.

W C. MACDONALD REG’D
MONTREAL =

i En: Scrivant aux annonceurs, mentlonnez “Le Prix Courant”, s.v.p.

»
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Une Ligne Valant la |

Peine d'étre Tenue

Voicl une ligne qui donne de véritables profits. Tous
les marchands tiennent a faire des ventes rapides, 2 re-
cevolr des commandes répétées souvent et A falre de
bons profits. Tous ces avantages sont assurés au mar

-

pny|

LE SEL
COULE

SIFTO sen—

C'est le meilleur pour la table,

Volicl deux marques satisfaisantes de sel
— satisfaisantes en ventes — satisfaisan-

Vol. XXXII — No 48

tes en résultats pour le consommateur.

L'annonce frappante et régulidre dans

les grands Journaux les met en vedette.

Volici deux sels “vainqueurs” que vous

ne pouvez vous permettre de négliger.
Prenez-les en stock.

LE SEL
CENTURY—

le meilleur pour

usage général. |

8l votre marchand de gros ne peut vous en fournir, nous vous

rlons de nous écrire, et nous vous adresserons promptement
HAMlLTON, Canada. ﬂltel de prix et informations détalllées. d 4

chand qui tient en magasin une ligne compldte de nos
polis.

LA LISTE COMPREND TOUS CES8 NETTOYEURS
BIEN CONNUS: POUR LA MAISON — Poli Ideal 2a
argenterle, Poll 2 métal Klondyke, cirages & chaussu-
res Gold Leaf et Staon, nettoyeur de cuisine Bonnle
Bright et poll 2 meubles Renuall.

POUR L'AUTOMOBILE. — Préparation Kleanal! pour

la carrosserle, Préparation Renuall pour la capote et
cire & automoblle.

Demandez-les 2 votre marchand de gros ou &crivez di-
rectement pour avoir nos prix et nos escomptes.

CANADIAN POLISHES, Limited.

Successeurs de Domestic Speclalty Co., Ltd.

DOMINION SALT CO., Limited, SARNIA, Can.

Manufacturiers et Expéditeurs

Nous offrons pour livrai-
son immeédiate les marchan-
dises suivantes:

Poivre Noir — Poivre Blanc
Poivre Rouge — Gingembre
Cannelle en branche et moulue

Clou de Girofle Thym
Allspice (Piments) Serriette
Epices de Ceylon Menthe
Muscade __Epices
Borax . pour Catsup
Moutarde “Duffy”

“Durham”
Graine de Lin, Millet (Canary Seed)
Cafés, Thés etc., ete.

PRIX SPECIAUX POUR
LE COMMERCE

J. J. DUFFY & CIE’

117 RUE ST-PAUL OUEST, MONTREAL
Manufacturiers de )a Poudre & Péte

COOK’S FAVORITE

g

Il faut distinguer les
Allumettes. et les
Allumettes d’Eddy

Lesquelles vendez-vous?

Il y a tout autant de différence entre les allumettes qu'il
Yy en a entre les gens.

On peut toujours compter sur quelques-uns.
On ne peut jamais se fier sur d’autres.
Les allumette d’Eddy sont comme de vieux amis:

Elles ne vous désappointent jamais. (Le marchand non
plus ne recoit jamais de plainte & leur sujet).

70,000,000 de ces allumettes sortent de notre fabrique
tous les jours pour tout mettre en activité dans le pays.

Un écoulement rapide de stock, voild ce que cherche
toujours le marchand et avec les Allumettes d’'Eddy la
chose devient trés facile.

Connues d'un océan & l'autre, elles se vendent toutes
seules.

Vous y gagneriez & envoyer votre commande aujour-
d’hui. . e edal

THE E. B. EDDY
‘CO., LIMITED.

HULL, CANADA.

En é&crivant aux annonceurs, ml?tlonnn “Le Prix Courant”, s.v.p.
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CETTE ETIQUETTE VEUT DIRE X PROFIT POUR VOUS

Placez votre capital dans des marchandises qui se vendent
facilement et continuellement. Prenez en stock des mar-
ques reconnues nour leur qualité et leur c6té recommanda-

ble — des marques qui assurent des ventes répétées.

Les produits alimentaires portant I’étiquette Ovale Armour sont des produits reconnus
dignes de confiance, et il y a un produit Armour pour répondre aux besoins de vos
clients les plus difficiles. Les produits de la qualité Armour se vendent rapidement.

L'étiquette Ovalé d’Armour résout le probléms de I'achat — pour vous et pour vos
clients.

La succursale Armour la plus rapprochée d - -'.c= vous vous fournira tous les renseigne-
ments que vous pourriez désirer sur toute n .. . n2 La vente des produits Armour

r

est payante. O VORI U eI L) - 2" Tl

ARMOUR 5x> COMPANY
Bureaux généraux et usine a Maisons-succursales:
Toronto, Montréal,
Hamilton, Ontario. Sydney, N.-E. St. John, N.-B.

Pensez a Votre Salle a I’Huile

. 3 » -« - JA
Songez aux nombreuses minutes que vous perdez dans une journée a ma- T'?E‘i‘
nipuler de la gazoline et de I'huile, minutes que vous pourriez sauver N
par I’emploi d’un équipement moder ne. i
Chaque vente que vous faites vous d onne-t-elle un profit ou vos profits H\
s'en vont-ils petit a petit a cause d’une mesure trop forte, de I'huile ren- i
versée ou perdue par le coulage, I'é vaporation et trop de temps passé a I
la manutention? q
UNE. POMPE '
4
Fig. 19. y
Equipe-
ment pour
pétrole.

POUR L’EMMAGASINAGE DE L'HUILE
mettra votre commerce d’huile sur une base pro-
fitable, Elle est A I'"épreuve du coulage et de
I’évaporation; elle est précise, commode, absolu-
‘ment propre, jolie et elle sauve beaucoup de
temps. Elle vous permettra de vendre plus
d’huile avec moins de travail. Pas de perte d'au-
cune sorte. Pas d’odeur.

Permettez-nous de vous envoyer notre littérature
prouvant nos dires.

S. F._BOWSER COMPANY, LT0. (b

66-68 Frazer Ave., Toronto
pe a gazoline
Bureaux de ventes dans tous les centres. “Sentinelle
£ Représentants partout. Rouge”.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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Le Marché de PAlimentation

Mercred! solr, le 26 novembre 1919.
Le marché des porci est plus facile

- et cela s#'applique aux animaux vi-:

l'vantc et abattus, D’une fagon géné-
rale, Il en est résulté des déclins sur
les prix des jamhonl, du bacon, du
porc en barll, etc. "Le salndoux et la
gralsse végétale ont &galement bais-
88, Les divers morceaux de cholx
ont ‘subl une révision de prix, dont
plusieurs ont balssé. Le marché du
beurre est trds fort, mais Il n'y a pas
de changement & noter. Les oeufs se
sont maintenus trds fermes, mals
sans changement.
ment. frals sont difficiles a trouver en
quantités nécessaires. Les ventes de
volailles sont actives de méme que
celles du poisson avec des approvi-
slonnements suffisants pour répondre
aux besoins du commerce .et seuls de
petits changements insignifiants ont
&té faits. Le commerce est trés satis-
faisant. Les maisons de salaison,
dit-on, disposent de quantités considé-
rables de prodults du porc aux ache-
teurs a I'extérieur, y obtenant des

prix plus élevés pour ce qu'ils ont a
vendre.

LES MEILLEURS PORCS VIVANTS
A $17.00; LES MORCEAUX DE
CHOIX DE -‘VIANDE FRAI.
CHE BAISSENT

Viandes fraiches — Le marché des
porcs a energistré certains patits.
changements au cours de la semaine.
Les porcs abattus 2 la campagne sont
cotés 2 -$22 le quintal. - Les divers
morceaux de. choix de porc et de
boeuf ont balssé, bien que les prix du
porcs a enregistré certains petits
en demande active. Les stocks sont
suffisants pour répondre aux besoins
Immédiats. En général, ces approvi-
slonnements sont de bonne quallité.

Nous cotons: ;
,Pores vivants . . . . . 17.00 17.26

Porcs préparés—

Tués aux abattoirs, petits

6590.1bs . . . . . .. 24.50 25.00
Trules (pesantes) . .. ..... 21.00

Pore frais— . :
Gigot de pore (trimmé) . ees 0313
Longes (trimmées) . . ." .... 0.36
Longes (non t'rlmmées) o esee 0.82
Epaules (trimmées) . ... .... .0.25

Saucisse de por¢ (pure) . .... 0.24
Saucisse de ferme-. . . . .... 0.18
Boeuf frajs—

(Steers et Heifers):
Quartiers derridre . . . 023 0.26

. Quartfers devant . ., . . 014 016
. Longes . . . .. .. . «en 085
COtes.. . . ... .. .o eeen 025
‘Chucks . . . ....... J 0.14

.o 018

Les oeufs stricte-

(Vaches)—

Quartiers derriére . 0.18 0.20
Quartiers ‘devant . . . 011 0.13
Longes . . , . . ... 0.27
Cotes , . . ... .... eeee 022
Chucks . . . . .. .. wee 021
Hanches . . . . .. .. e 017

Veaux (suivant qualité) . 0.22 0.28
Agneaux, 50-80 1lbs (en-

tiers), la 1b, . . . . . 0.22 0.23
Mouton, 46-60 1bs No 1 .... 0.18

LES JAMBONS FUMES; LE BACON
ET LES VIANDES EN BARILS
BAISSENT

Viandes préparées — Un commerce
actif a &té fait sur les diverses va-

rités de bagon et il y a eu au cours.
de la semaine un certain affaiblisse--

ment dont le résultat a été des dé.

clins sur la plupart des variétés. Les -

Jambons aussi ont &té plus faciles,

et il y a une demande moins consi-

dérable que jamals auparavant. Le

porc en barils .est plus facile avec un

déclin pour le porc “heavy mess”.
Nous ‘cotons:

Viandes préparées—

Jambons:
' Médium, fumés, la Ib—
(Poids) 1214 1bs . . . . .... 0.36
1420 . . . .. L. L. ... 035
0:26 . .. n oo s woo 0333
2636 . . ... ... L. voeo 0303
Plus de 35 1bs . . . . . 0.29 0.30

Bacon—
Déjeuner, la 1b. (suivant

qualité) . . . . . . . 0.35 0.50
Windsor . . . .. . .. 0.46 0.49
Cottagerolls . . . . ... oo 0323
Jambon Picnic . . . . . eee. 029

Porc en baril—
Canadian short cut (lb.)
morceaux 30-40 . . . .... 54.00
Dos, clear fat (bbl) mor-

ceaﬁx 4050 . . . . ." .... 06.00 -
Porc, lourd (baril) . . . .... 42.00
Boeuf (plate) . . . . . .... 82.00
Boguf, (mess) . . . . . T .. 29.00

‘Porc engraissé aux féves .... 48.00

LES  JAMBONS CUITS ET LES
LANGUES DE PORC BAISSENT

Viandes cuites — Le marché des
Jambons cuits est plus facile, étant
cotés 3 60'2c la Ib. La langue de
porc a balssé également, son prix Icl
&tant de 40c la Ib. pour la variété en
gelée. Le commerce a été stable et
les stocks sont suffisants pour répon-
pre a la demande.

‘ Nous cotons:

Téte en fromage . . . . . 0 14 0.15
Langue de boeuf en gelée, chofx 0. 59
Langue de porc en gelée .. . . 0.40
Jambon et langue, 1a 1b. . . .  0.30
Veau et langue . . . .. .. . 0.23
Jambons, rdtis . . . . . . . . 0.49
Jambons, cuits . . . . . . . ~ .- 0.603

-

Epaules, roties . .

Epaules, boulillies . . .. '. 044
Patés de pore (douz) o e
Boudin,lalb. . .. .. ... .. 0.12

Mince meat, 1a 1b. S 015 0.19

LES PRIX DE LA GRAISSE VEGE |
TABLE ONT BAISSE

‘Graisse végétale — Les prix sont |
plus bas que ceux de la semalne der |
nidre, les réductions é&tant d’environ
un centin sur toute la ligne. Cette
baisse est arrivée a la suite de I'affai.
blissement des marchés du saindoux.
Les stock onts parfaitement répondu
aux demandes.

Nous cotons:

Saindoux, pur—

Tierces, 400 1bs, la 1b. . 0.28 0.28}
Tinettes, 50 1bs . . . . . 0.28% 0.29

Seaux, 20 lbs, la 1b. . . . 0.283 0.29!
Morceaux de.1 1lb., 1a_1b. 0.30 0.30}

LES PRIX DU SAINDOUX BAIS
SENT; LES APPROVISIONNE-
MENTS SONT CONSIDERA.

' _BLES

Saindoux — Des ‘prix réduits sont
en vigueur pour le saindoux pur et
le marché a balssé.de 1/4¢.2 2¢c. On
attribue cette balsse a I’'accumulation
des stocks et a la vive concurrence
qul ‘existe actuellement.- Il est auss|
&vident que I'ordonnance du nouveau
Bureau du Commerce a contribué 3
rendre le ton plus-facile, blen qu'un
marchand de gros alt déclaré que les
stocks sont expédiés sur les marchés
des Etats-Unis, ol des prix plus éle
vés peuvent étre obtenus. La deman
de locale est encore active. |

Nous . cotons:

Tierces, 400 1bs, la1b.". . 0.29 0.2%
Tinettes, 50 1bs, la 1b. 0.293 0.291
Seaux, 20 lbs, 1a 16. . . 0.263 0.39
Morceaux, 1 1b,1a 1b, . . 0.304 0.31

LA MARGARINE SE VEND BIEN
ET ELLE EST SUR UNE BASE
STABLE

Margarine — Un commerce stable
a &té fait. La température plus fro-
de aura pour effet de développer l¢
commerce et avec:le beurre cher, |l
n'y a pas le moindre doute que les
prlx deviendront plus faciles, bien
qu'aucun affermissement n'ait encore
&té enregistré.

Margarlne—- 2
En morceaux, suivant la
qualité, la 1b. . . . . 0.36 039

qualité, la 1b. . . . . 031 034

. En tinettes, suivant la



Vol. XXXII — No 48

LE BEURRE MONTE

Beurre — En sympathle avec le
marché de New-York qul a enregistré
samedi une hausse de 2 a 1c la Ib.
pour le meilleur crémerle, le ton du
marché ici continue d'8tre fort par
suite de la demande continuelle et
de belles affaires ont é&té faltes sur
le marché local et pour l'envol a I'ex-
térieur.

Crémerie Pasteurisé . . .... 0.66
Le meilleur crémerie . . 0.65% 0.653%
Le meilleur de ferme . . .... 0.54

LES OEUFS STRICTEMENT FRAIS
SONT RARES

Ocufs — |l devient de plus en plus
difficile de se procurer chez les pro-
ducteurs des stocks suffisants d’oeufs
frais. Bien qu'ils soient cotés nomi-
nalement a 72-73c, il est presque Im-
possible de remplir les commandes.
Les oeufs de choix se vendent bien et
la demande se maintient mervelilleuse-
ment bien de semaine en semalne.

Oeufs strictement frals . .... 0.85

DEchoIx « o« s v h o o wees 0.65
Nol........00¢. .0eu. 058
No2........... weer 0.60

LE MARCHE DES VOLAILLES EST
FERME

Volailles — Le seul .changement

important sur le marché des volallles

préparées a €té un ton plus fort pour

les oies et les prix ont monté de 3¢ -

a 4c la Ib. par suite de I'augmentation
de la demande et des petits stocks qul

arrivent, Les lots parmi lesquels le

triage pouvait se faire se sont vendus
de 25¢c 3 28¢ la Ib, Les marchés des
autres lignes est ferme avec des arri-
vages suffisants pour r&pondre a tous
les besoins et il se fait un bon com-
merce. Le marché des volailles vi-
vantes est actif sans changement de
prix toutefols,

Nous cotons les prix sulvants:

. En vie Préparés
Dindes . . . . , 32ca 35¢c 40c a 44c
Poulets . . . . | 21ca 26¢c 20c A 28c
Canards . . . . ., 18c 4 20c 25ca 28¢c

LES PATATES SANS CHANGE-

MENT; ELLES POURRAIENT
MONTER

F’atates — La demande continue
d'étre bonne pour les patates de tou-
tes les sources et comme il n’y a pas
d'augmentation dans les arrivages, le
marché prend vite toutes les offres
9ui'y sont faites. Il n'y a pas de chan-
g¢ment dans les prix, mais le ton est
fort et une avance peut se produire
dans un avenir tras rapproché. Le
Commerce est actif avec des ventes
de lots de char de patates blanches
Québec 3 $1.80 e sac de 90 Ibs ex-

track, et en gros 2 $2 le sac de 90
Ibs ex-magasin.

LE POISSON EN ABONDANCE ET
L'ON S'ATTEND A UNE GROS-
SE DEMANDE

Poisson — Beaucoup de polsson est
demandé actuellement par le com-
merce et I'on a héte de savoir le ré-
sultat de la féte nationale du poisson.
Le commerce des hultres s’améliore
et les commandes augmentent de jour
en jour. Les polsons gelés et salés
seront blent6t en plus grande deman-
de. .-

Nous cotons:

Polsson frais

Carpe, la'lb . . . . .. 0.11 0.12
DOré o v o oo o o o o e 0.20
Anguilles, la lb. . . . . . eee 012
Bullheads (préparées) . . .... 0.13
Gaspéreaux, chacun . . . .... 0.08
Haddies . . . . . e .. 012 013
Filet de haddies . . . . . .. 020
Haddock . . . . . . . .- 0.073 0.08}
Flétan, Est . . . . . . . .. 0.24
Flétan, Ouest . . . . . . 0.23 v
. Morue,_tranchée . . . 010 0.12

Morue "pour le marché . 0.063 0.073
Carrelets . . . . . . . 0.08 010

Crevettes . . . . .. .. 0.35 0.40
Homards vivants . . . . .... 035
Petit brochet (pike),lalb. 0.13
Saumon (B.C.), la 1b, )

FOUEO + « v ¢ v o v « & 0.25 0.26
Saumon de Gaspé . . . . 0.28 0.30
Truite des Lacs . . . . . eee. 020
Maquereau . . . . .. .. 0.14 0.15
Poisson blanc . . . . . 017 0.18
Truite de russeaux . . . 0.38 0.40

Polsson fumé
Haddies, BXs, la 1b. . . 0.12 013

Filets . . . . . . . e v we. 018
Bloaters, la boite . . . . .... 2.00
Kippers . . .. . .. .. cosw  2:20
Poisson gelé
Gaspereaux, lalb. . . . . 0.063 0.07
Flétan, gros et petit . . 0.19 0.20
Flétan, de 'Ouest . . . . 0.20 0.21
Flétan, moyen . . . . . . 0.21 0.22
Haddock . . ... . . .. 0.063 0.07
Maquereau . . , . . . . .... 013
Doré . .. ........ 0.14 0.15

Morue €en tranches . . . 0.08 0.08%
Saumon' de Gaspé, la 1b. 0.24 0.25

Palsson salé

Morue—
Morue, gros baril, 200 1bs .... 21.00
Morue, No 1, medium, brl -

de 200 1bs . . . . . . vee. 20.00
Morue No 2, brl de 30 1bs .... 18.00
Pollock No 1, brl de 200

IbB! o o« o wive e s .... 15.00
Morue, sans ‘arétes (bof-

tes de 30 1bs), la lb. . .... 0.20
Morue, sans arétes, (car- 7

tons de 24 1bs), 1a lb. . .... 0.20

Morue (Ivory), morceaux
de 2 1lbs, boites de 20

Ibs . . . . ... ... ... 018
Morue, sans - ar8tes (2
IbE) o % w6 5 v 0 e 023

Morue, en filaments (bot- .
tes de 12 1bg) . . . 2.40 2.50
Morue séchée; baril de
100 1bs . . . . . ... ... 13.00

Poisson fumé

' Haddies, BXs, 1alb. . . . 012 013

Fllet8. . e o o s o w0 o a5 0.18
Bloaters, bolte . v 200
Kippers ¢ e N % % 6 wwes .00

5

LE PRIX COURANT, vendredi 28 novembre 1919 ", o 56

L'EPICERIE

Il y a eu au cours de la semaine
un mouvement tréds stable des arti-
cles d'épicerie aux acheteurs géné-
raux et le seul Inconvénlent que I'on
a éprouvé ga été de ne pas se procu-
rer tout ce dont on avait besoin. Les
prix ont monté sur quelques lignes,
tandls qu'ils ont baissé sur d'autres

UN PEU D'’AMELIORATION DANS
LES LIVRAISONS DU SUCRE.

Sucre — La plus petite améliora-
tion est accuelllie avec plalsir. dans
le moment en ce qul concerne les ap-
provisionnements. Les raffineries 8t.
Lawrence ont .de nouveau repris
leurs opérations pendant que les raf-
fineries de Montréal et d’Halifax con-
tinuent 2 fondre. Le commerce .re-
¢oit une assez bonne quantité et I'on
peut dire que tous en recoivent, Les
tendances portent vers [affermisse-
ment, mais les cotations restent saris
changement.

Nous cotons;

Les 100 livres
Atlantic, extra granulé . . . . 11.26

Acadfa, extra granulé . . . .'11.26
St. Lawrence, extra granulé . . 11.26

Canada, extra granuld . . . . 11.25
Dominion cristal granulé . . . 11.26
Glacé, barfls . . . . . c e o« o'. 1145
Glacé, (boites de 25 lv.) . . . 11.85
Glacé, (boftes de 60 liv.) . . . 11.66
Glacé, 1livre . . . . . . v o . 12.80
Jaune No 1. ... ... ... 10.85
Jaune No 2 or . . . . . 10.26 10.76
Jaune No 3 . .+*. . . . 10.16 10.65
JauneNo 4 . . .. ... ... 10.66
En poudre, barfls . . . . . . . 11.36
En poudre, 608 . . . . . . . . 11.56
En poudre, 258 . . . . . . . . 11.76
Cubes et déc. 100 1bs . . . . . 11.85
Cubes, boftes de 50 Ibs . . . . 11.95
Cubes, boftes de 25 1bs . . . . 12.16
Cubes, paq. de 21bs . . . . . . 13.25
En morceaux Paris, barils . . . 11.86
En morceaux100 1bs . . . . . . 11.96

En morceaux boites 50 1bs . . 12.06
En morceaux boites 25 1bs .. . 12.256
En morceaux cartons 5 1bs .. . 13.00
En morceaux cartons 2 lbs . . 13.26
Crystal Diamond, barils . . . 11.86
o “ bottes 100 lbs . 11.95
& “ boftes 50 lbs . 12,06 -
“ “ boftes 25 lbs . 12.26
Demerara, pile; la lb. . . . . 010

PEU DE VENTES POUR L'EXPOR-
TATION; LES CONSERVES
SONT STABLES

Conserves — Le marché est stable
et sans changements notables. Trés
peu d'importdtion a été fait dernidre-
ment, et il y a juste un bon mouve--
ment vers le commerce domestique.
La livraison des commandes inscrites
a &té forte au commerce, et les mar- ..
chands, dit-on, ont accepté avec plal-
sir leurs stocks complets. Aux. Etats-
Unis un peu de falblesse a caractérisé
certaines lignes, mais aucune réduc-

. tion définie.n'a &té faite. Les sardines

de Norvdge ont Pain&._
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CONSERVES DE FP-JITS

Nous cotons:

~
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Pommes, 2%s. doz. . . . 1.40. 1.656
Pommes, 3s.,d0z. . . ... 180 196
Pommes, gall,, doz. . . . . .-. b5.26
Blueberries, 28 . . . . . 2256 240
uroseilles, noires, 28. doz. . . . 4.65
" gallon, doz. . . . . . 16.00
Cerises rouges, sans
.noyau, sirop épais, la
douz, . . . . ... .. 450 4.76
Cerizes Dblanches, sans .
ncyau . . e e e .. 450 455
Gooseberries, 28 doz. . 4.85
Gooseberries, 28 (seaux) 2.76
Péches, 20 onces, doz. . . . . ...
Péches, No 2 . . . . . . 3.00 317
Péches, 2% (slrop clalr) 4.00 4.76
Pofres, 28 . . . . . . 4.256 4.75
—-Polres;-3%s8 -+ 5:255.40-
Poires, 28 (sirop clair) - 1.90
Annanas (gratté et tranché) Za 8.60
Boftes plates, 1 1b.,, douz. . 1.90
DBoites rondes, 2 lba, douz. . 230
Boftes,2%s8 + . . . . . 400 4.0
Pruneaux Lombardie . . 2.00 2.20
Prunes, Reines-Claudes, ver- .
tes, 28. . . . . . . 2.45
“ Reines-Claudes (sirop
clair) 28 . . . . ¢ . 00 . 2.00
Framboises. 28 . . . . . . .. 470
Frambolges, 2%8 . . . . + ¢« « oeen
Frojses, 28 . . . . . . . . 4.65
LEGUMES
Arperges (américaines ver-
tes), doz. 2%s . . . . . 460 4.85
Asperges importées, 2%s.. 4.85 6.25
Asperges (pointes) cana- .
diennes . . . . . bo0o 6.00
Féves, Golden Wax .. . 186 200
Féves, Refugee . . . 200 210
Blé d'Inde (28) . . . 1685 170
Betteraves, 2 lbs . . . . 1.00 126
arottes (tranchées), 23. . 146 1.75
Bléd'Inde (en épis) gal. . 7.00 17.50
Epinards, 38. . . . ¢ eeee 286
Epinards, Can. (28) . . . .... 180
Epinards Californie, 2s . . 8.16 38.60
Tomates, 18. . . . . . . . 095 1.00
Tamates, 28. . . . . . . . oo 150
Tomates, 2%s. . . 185 190
Tomates, 38 . . . . . . ... 216
Tomates, gallons . . . . . 6.00 7.02}
Citrouille, 2%s. (douz.) .. 110
Citrouille, gallon (douz.) . .... 8.25
P-is. standards . . . . . 1.86 190
Pois, early June . . . . 192} 197}
Pois, trés fins, 20 0z. . . . . . 8.00
Pois, 28,2002, . . . .. ... 157}
Pommes de terre, Can. su-
crées. hoftes 2 liv. . . . . .. 2.75
Olives (en barils, 49 gallons &
vin) gall. . . ... e eveo. 136
POISSON
Saumon: :
Chums, boltes de 1 1b.,
hautes . . .. ... Lee eees 200
Chums. boites de s, i
plates . . . ... W e e s e 120
Sockeye, 48, 1s douz. . . .... 4.76
Scckeye, 96, 1%s douz. . ..,. 2560
Boftes hautes.-de 1 1b.
caisses de 4 dz., la dz. 4.00 4.30 _
P'nks, 1 b, plates . . .- ,... 225
P'nks. 1 1b, hautes . . , .... 260
Pinks, 3 1b,, douz. . . . . e 1373
Pale. 1 1bh., douz. . . . . . 2373
Pinks, % 1b,, douz. . . . 1.60
Cohoes, 1 1b.,"hautes ., . .... 3.50
Cchoes, 1 1b,, hautes . . .... 8.76
Cohoes, % lb plates . . .. 1.90
Red Springs, 1 Ib., hautes 400 4.60
Rad Springs, 1% lb ..... -4.00
White Springs (1s) .

2.40

\

Saumon Gaspé, marque
Niobé (caisses de 4 dz.)

ladouz. . . .. .. .. 2.25
Saumon Labrador. 1 1b,

plates . . . . . .. .. 3.60
Saumon Alaska, rouge,

D N 425 450
DMilchards. 1 1b.. hautes . 190 2.00
Steak de baleine, 1 1b,,

plates . . . .. .. .. 1.90
Hareng, importé, sauce

aux tomates . . . . . .... 3825
Hareng, kippered . . . . 2.85 2.90
Harengs, kippers, douz.

(caisse de 4 douz.) . . 2.35
Harengs . (sauce aux to-

mates) douz, . . . . . . 1.86
Haddles (lunch), 3% 1b. . 1.00
Haddlies, -chicken, (4 dz.

A la calsse) douz. . . 225 235

_Sardines canadiepnes (em ..

calsse) . . .. . . .. 6.25 6.756

Sardines norvégiernes, la -
caisse de 100 (14s) . ., 24.00 25.00
Sardines canadiennes(sui- .

vant la qualité), 1la i

cafsse . . . .. .. .. 6.25 17.50
Sardines francaises . . . 32.00 34.00
.Viande de crabe japo-

naise, douz. . . . . . . 6.60
Clams (riviére), 1 1b, la

douz. . . ... .. .. 1.90

LES POIS CASSES PLUS CHERS;
LES FEVES S8E VENDENT BIEN

Féves, pois — On rapporte un com-
merce stable pour les fdves, les mell-
leures variétés étant accuelllies avec
faveur. Les stocks sont suffisants
pour répondre aux besoins. Les pois
cassés ont monté 2 $8.00 le boisseau
chez certains marchands.

Nous cotons:—

Féves canadiennes, triées

4 la main, le boisseau . 5.40 5.75
Colombie-Anglaise . . e... b.00
Féves brunes . . . . . . 3.50 4.00
Japonaige . . ... H25
Yellow Eyes . . . . . . . .... b.60
Lima,lalivre . . . . ... 010 0.12
Kidney . . .. ... .. .. 6.00 6.50
Pois blancs, & soupe, le

boisseau . . . 4.00
‘Pois split, nouvelle récolte

(98 livres) . . 700 17.25

LES PRIX DES NOIX SE MAIN.
TIENNENT; D’AUTRES APPRO-
VISIONNEMENTS ATTEN-
DUS BIENTOT

Noix — La tendance porte vers .

Paffermissement sur la plupart des
lignes de noix et bien qu'll n’y ait pas
eu de changement sur ce marché, I'on
g'attend & ce que les livraisons au
commerce solent considérables, avec
I'approche de la sarson des fites et
un commerce de saison plus considé-
-rable que d’habitude. Les consigna-
tions qui avalent &t& détenues i
New-York en attendant le réglement
de la gréve des débardeurs seront dé-
chargées et livrées a leurs divers con-
signataires.
Nous cotons:

Amandés Tarragone, la 1b. 0.28 0.30
Amandes (écalées) vees 0.62

...Pecans .(nouvelles-Jumbo)

.

Pecans, NouvuleOrléans.
NO2csniiwnud sii 0.21 ¢
‘Pecans. “Paper. shell”, trés
grosses Jumbo . . . . . ... 0
Noix (Grenoble) . . . . . 0.29 0
Noix (Nouvelles de Na-
Per) « v o 6 s e .. 0230
Noix (écalées) . . . .. .0

Vol. XXXIT — No

Amandes (Jordan) 0
Noix du Brésil, (nouvclles) 0
Noix du Brésll (med.) . . 015 0
Chataignes (canadiennes) 0
Avelines (Sicile), la 1b. 0"8 0
Avelines Barcelone . . . . 0.2
Noix Hickory (grosses ot
petites) . . . . . . . . 010 ¢
Pecans (New Jumbo) la lb ]
Peanuts (roties) —
Jumbo . . . . . . . .. 0.23 ¢
Fancy . . . . .. . ... 015 0
Extras . . . .. ..... 0.12 0
Salées espagnoles, la 1b. 029 0
Ecalées No 1, Espagnoles 0.25 0
Ecalées No1 .. .. ... 0.1(‘.10
Ecalées No 2 . v 0

Peanuts (salées).—-—: o
Fancy entiéres, lalb. . . . .... 0
Fancy cassées, la lb. . . . .... |

\

Pecans, grosses, No 2 po-
Hes

Noix (espagnoles) . . .

LES FRUITS SECS ARRIVE
LENTEMENT; LE MARCHE
EST FERME

Fruits secs — Bien que certains
rivages aient été enregistrés, le
vement des fruits semble peu cons
rable pour plusieurs items. Cela
probablement d0 A une certaine
gestion, et un Importateur I'attri
A la rareté des wagons & marcha
ses. On dit que les enquétes faites
Etats-Unis relativement 3 la fixa
des prix pour les divers fruits
peut avoir pour effet de modifier
base, mais, naturellement, perso
ne sait sl cela aménera la rédu
des cotations. Il y a une dem
toute préte pour les stocks a me
qu'ils arrivent, et dans quelques
c’est une indication que les prix
viendront plus faciles.

Nous cotons: )

Abricots—

SIabs . « < v s 666 s s mees
Fancy . . . . v v v v o v o wner
Pommes (évaporées) 0.23}
Péches (fancy) . 6% & awed
Faced . . . ... ... . 019
Choix . . . .. B e e § 0.20
Grand choix . . . . . .. 0.21
12 onces par paquet 0.16
POITE8 . v v v v v v e e
Pelures- (anciennes)—

Lemon . .. ....... 0 46
Orange . . . ... . ... 047
Citron . . . ....... 062

Raisins—

Muscatels, 2 ‘couronnes . ..--

Muscatels, loose, 3 couron-
nes, 1a 1b.

Muscatels, 1 couronne, ln
1b. . .

Fneplné de choix 12 onces

Epepiné. fancy, paquets de
160onCes . . . v . o4 e s e
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Epepiné de choix, paquets

de 16 onces . . . . . . 016 018
Sans pepins, paquet de 11
onces . . . . . 013} 014

Sans pepins, paquet de 15 !
ONCOS « e o o o o o o o ses
Sans pepins (fancy) . . . ...
Sans pepins (fancy) . . .
Valence, chofsi . . . . . ...
Valence, 4 couronnes, par
couches . e 0113
Sultanas (bleached). boltes
., deB0lIbs........018 020
Corinthe, anc.. empq., 16

ONCO8 « ¢ « « & o o o .0.31}028
Corinthe -(grec) en vrac. .... 0.8
120DCEB + « « ¢ o ¢ « o « oo 016}
Boites de 50 1bs, loose . . 020 023
Paquets de 156 onces . . .' 0.20% 0.23
Paqts. 8 onces (20 paqts). 2.00 2.60
Paqts._6.onces. (50.paqts).-3.60 -4.76
Paqts. 4 onces (70 paqts). 3.70 65.00
Ainslia, 80.1b8. .. . . . . ... 028
12 0DCEB v « « + « o « o oees. 028
12 onces, nouveau . ., . . 082
Corinthe de Calf. (loose) 018 0.22
“Currants”, Calf.,, paqt. de

15o0nces . . . . . ...« 020 022
Dattes Excelsior, la calase

0.23

e * o o

€ e
-t
(- -]

(36108)) « « « .« . . . ... 6.26
Dattes Dromadalres (86-

108) . . . oo 1.2
Paquets seulement, mxcel-

BIOP a5 L e e E e s 0.19 0.20
Paquets senlement, Excel-

BIOL oo #ls ol s o w8i'e . 019 0.20

Dattes Dromadaire . . . . .... 0.22
Figues (couche), boites da

101bs. . . . . 2.60 3.00
Figues blanches (boltes de
70, 4 onces) . . . . ... b.40
Flgnes (boites de 28 8
onces) . ... 850
Figues (boltes de 12 10
onces) . . . . ees 2,20
Figues (pour culre) boltes
de 50'1bs,.lalb. . . . . .... 014
Pruneaux—
Californie (bottes de 26 1bs):
30408 . . . . . ..o 0.32 0.35
40608 . . . .« ¢ .+« eees 030
50608 . . . . . . .. 0.25
60708 . . . . . . . .. 022 0.26
70-80s (boite de 25 1bs) 0.20 0.22
80908 . . . . . . . . . 017 0.19
90-1008 . . . . . . . . . 0.16 0.17
1001208 . . < . . . . . een 014
Pelures—
Orange . . « « « « o o oo aee . 046
LImon 5 o ¢ o5 o 5 0 o % sees 0.42
CItron, « < v o'« o o s o s woo . 0.62

Mélangé, cartons 1% 1b, :
dOUZ. . + o v o vt v oo eees 276

LE PRIX DE LA MELASSE MONTE
ENCORE

Mélasse et sirops — Une autre haus-
se a §té faite par une maison de gros
sur la mélasse de choix qui se vend
actuellement 5c de plus le gallon. Les
tendances portent vers la hausse et
il se pourrait que les prix n'alent pas
encore atteint leur plus haut.niveau.
Actuellement, la demande est stable
et considérable pour les sirops de
mais et les prix sont fermement main-
tenus, '

Sirop de blé-d’'Inde:— :
Barils, environ 700 livres . . 0.08}
Bbarll..........~. 008
Kegs . . ..4v00000... 008
Bottes de 2 livres, caisse 2 doz.,

lacalsse . . . . ........ 546

. ~..caisse ...
14 barils, les 100 livres . . . . 10.60

2 galls, seau 26 liv,, chaque . . 2.60
3 galls,-seau 88% liv., chaque 3.85
6 ‘galls., seau 66 liv., chaque . . 6.25
~8Sirop de blé-d'Inde blanc:

Boites de 2 livres, 2 dous. & Ia

calsse . . 6.96
Boltes de b llmu, 1 dou t la
caisse, la caisse . . . 6.65

Boites de 10 livres, 34 doux l

la caisse, la calsse . . . . 6.26
Boftes de 20 livres, doul l

la caisse, la caisde . . . 6.20

Sirop de canne (crystal Dlamond)
Boftes 2 livres, 2 dousz., & la

L A Sl Sh Sel A S S i Y 7-50

Barils, les 100 livres . . . . . 10.26
Glucose, cans b livres (caisse). 4.80
Mélasses des Barbades:—
Prix pour I'lle de Montréal

Puncheons . . ... ...... 1.20
Barils . . .. ... ... e oo L1E3
Demi-barils . . . ... .. o o 1426

LES PRIX DU FOIN DEPENDRONT
DE L’HIVER

Foin et grain — 8I I'hiver est doux,

il est probable que les prix du foin

seront moins é&levés. Actuellement,
les cultivateurs gardent leur foin dans
le but de faire monter les prix et ils
ne sont pas bien dlsposés a vendre

‘leur récolte a mellleur marché que

les prix donnés plus bas. Les mar-
chands de grain ont enregistré quel-
ques fluctuations avec des avances et
des baisses alternativement.

Foin, paille, grain (prix du gros, par
lots de chars):

Foin:
Bon, No 1, tonne de 2,000 1bs $23.00
Bop, No2 .......... 22.00
Bop, No3 .......... 20.00
Pajflle . . . ... ... .... 11.00

Avoine
No2CW. (841bs) . . . ... 0.973
NoOBOW. . s s 55 v 0.96
Extra Feed . . . . . ... .. o0
NolFeed . .. ... .... 0.94

~No 2Feed .......... 0.92

Orge: .
No3CW............ 1.66
NO'S: i vcsoiseivs ... 1566
NoO4d CW. ¢ o o st s w0 s 9 /o0 1.63

Noie — Ces prix sont & 1'élévatéur
et ne comprennent pas le coQt des
sacs.

AVEC BEAUCOUP D'HERBE LES
VENTES DE NOURRITURES
SONT MOINS CONSIDE-
RABLES

Nourritures — Bien que les mar-
chés solent stables, la vente des nour-
ritures 2 bestiaux n’est pas considéra-
ble, car la température permet encére
de laisser les bestiaux brouter I’herbe
des piturages. Toutefois, les appro-
vislonnements sont suffisants pour

répondre aux besoins actuels et les .

prix ruunt sans changement.

'Déllsle, Henrl

LE PRIX COURANT, vendredi 28 novembre 1919 _ 67
Boites de b5 livres, caisse 1 doz.,, Nourritures—
lacajsse . . ... ... 6.05 Shorts:
Boites de 10 livres, calsse % ) '
dosz. 1a calsse . . . 575 Chars mélangés . . . . . oo 52,00
Boltes de 20 livres, calsse % Son:
doz.lacalsse . . ... ... 6.70 Chars mélangés . . . . .... 46.00

Avoine moulue . . . . $0.00 68.00
Orge (chop) . . . 64.00 70.00
Midlings spéclales . . . 6100 62.00
Farine & nourriture (sac

de 981b8) . . . ¢ ¢ ¢ veees 375

Nourriture de gluten
(22% de protéine):

F. O. B. Cardinal . . . . . 64.00
F. 0. B. Fort Willlam . . . 62.00

LES ALLSPICES ET LES CLOUS
COMMENCENT A ARRIVER

“Eplices — Le marché des clous et
des allspices est A .la hausse et les
marchands ont commencé a hausser
leurs prix la- semaine dernidre. On

‘rapporte qué le mouvement est bon

sur ce marché.

Allspice . . . . . . .. . 020 0.22
Cassla . . .. ... e o+ « 033 0.36
-Cannelle—
Rouleaux . . . .. .. ¢« «... 036
Pure moulue . . . . . .. 035 0.40
Clous , « « « « ¢ o o o+ & 0.66 0.70
Créme de tartre (francai- ;
se, pure) . . . . . . . 0.76 0.80
Chicorée canadienne . . 0.20
Américaine (high test) . 080 0.86
Gingembre . . . oo 029
Gingembre (Cochln ou Ja- '
maique) . 5 e 031
Macls . . o v o v o @ o wnns 1.00

Epices mélangées . . . . 0.30 0.32
Muscade, entiéres . . . . 0.60 0.70
Muscade, moulue . . . . . .... 0.656
Poivrte moir . . . . . . . 0.38 0.40
Poivre blanc . . . . . . . 0.60 0.66
Poivre (Cayenne) . . . . 0.36 0.87
Epices & marinades . . . . 0.26 0.27
Paprika . . . . . . . . . . 066 0.70
Turmeric . . ... . . . .. 0.28 0.80
Acide tartarique, la 1b. (en

cristaux ou en poudre) 1.00 1.10
Graine de cardemome, la

lb., en vrac . . «'v « o oo 200
Carvi (carraway) holl. no-

minal . . . . . .. . . 030 0.35
Cannelle, Chine, la 1b. . . .... 0.30
Cannelle, 1a 1b. = . . . . .... 0.3b
Graine de " moutarde, en

FPAC .t ois & 6 4 o o o 0.356 0.40
Graine de céleri, en vrac

(nominal) . ... .07 0.80
Noix de coco ﬂlamenteu-

86, en 8eaux . . . . . . 0.21- 0.28
Piments ,entiers . . . . . 0.20 0.22

LOI LACOMBE

Déposants Employeurs

!

Daoust, Théodule _..' S sian wiel Yete
. J. B, Gigudre & Cle
. C. P. R..

Jolicoeur, Onéslme S0 0D 0D O £
ee o+ o+ .. Martineau & Fils, Cle
Juneau, Edouard . Eddle Pitre
Lavallée, Jude sie -Joseph Elie
McArthur .. .. .. D. A, Berthiaume
Mecteau, H. .. General Cartage Co.
Pafement, B, .. .. .. H. Geo, Marin
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‘Renseignements de Trois-Riviéres et

d’Arthabaska

ACTES ENREGISTRES AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
: D'ARTHABASKA

Du 17 au 22 novembre 1919

Obligation—~Alphonse Hamel & Livin Hamel, 862-363, War-
wick, $1,000. g €
Obligation—Alphonse Hamel &4 Mme Hermine Hamel, 362-
363, Warwick, $1,600. -

Vente—Onésime Boutin A Auréus Lavigne, p. 200, p. 201 et

p. 193, Warwick, $5,600, $1,000 a/c.

Obligation—Mme Anna Lamy & Xavier Ratté, 677, 578 et 679,

. Tingwick, $2,300. '

Vente—Frédéric Tourigny & Laurent Chabot, p. 763 et p. 764,
Warwick, $4,200, $1,900 a/c.

Vente—Mme Célina Jacob & Désiré Bélanger, p. 469, Sainte-
Victoire, $1,600, dues.

Vente—Saiil Baillargeon & Frangols Carignan, p. 9a, 7e rang,
Stanfold, $50, payées.

Cession—Joseph Girouard et al..4 Alphonse Brisson, p. 1la,
11e rang, Stanfold. .

Vente—Alphonse Brisson & Victor Roux, 11a, 11b et 1lc, 1le
rang, Stanfold, $16,200, $5,000 a/c.

Vente—Victor Roux & Alphonse Brisson, p. 1, Princeville,
$1,460,.$1,000 a/c. v

Echange—OQscar Girouard & Alphonse Brisson, %4 o. 27 et
autres, Te rang, Stanfold.

Echange—Alphonse Brisson & Oscar Girouard, p. 1, Prince-
ville, retour de $450, dues.

Transport—Victor Roux & Oscar Girouard, sur Pierre Le-
court, $4,600. ’

Vente.—Frangois Carignan & Joseph Poliquin, 10-1 et autres,
9e rg, Stanfold, $20,000, dus.

Obligation—Mme Emma Gagnon A Charles Lemire, 13, 1le
rg, Simpson, $600. ’

Vente—Henrl Constant & Eugene Lottinville, p. 553, Buls-
trode, $100 payés.

Vente—Alexandre Baril & Arthur Dumont, p. 869, Warwick,
$2,600, $650 acc.

Donation—Delphis Rheault et ux. & Jos. Gust. Rheault, 892,
Warwick. '
Vente.—Léon Gélinas & Edmond Gélinas, p. 1067, p. 1070 et
p. 1071, Warwick, $425 payées. .
Vente & réméré.—Donat Beaaulleu & Mlle Julianna Auger,
1% est 322, Bulstrode, $1,800.

Obligation—Ovila. Gélinas & Jean Lemelin, p. 926 et p. 927,
‘Warwick. $1,000.

Vente.—Edmond Gélinas A Ovila Gélinas, p. 987 et autres,
Warwick. $2,400, $900 acc.

Vente.—Philippe Leclerc & J.-Bte Leclerc, 1-3 est 571, Buls-
trode, $3256 payées. ’

Marjage.—Alfred Lemay et Mlle Antolette Pelletier, com-
munauté de biens. - ’

Donation.—Calixte Lemieux et ux. & Narcisse Lemieux, 266,
267 et p. 8. e. 268, Ste-Hélene. '

Donation.—Calixte Lemieux et ux. & Joseph Lemieux, 270,
269 et p. n. 0. 268, Ste-Hélene. .o

Testament.—Mme Aurélie Bilodeau & Marcelin Fontaine, au-
cun immeuble. . ‘ '

Donation.—Herménégilde Proulx & ‘Adrien’ Proulx, 179 et 180,
Horton. ) .

Vente.—Napoléon Michaud a Gédéon Bergeron, 147, Ste-
Victoire, p. 147, Ste-Victoire. $1,000, $780 acc.

Vente.—Eudore Fournier & Omer Michel, 474, Ste-Victoire,
$2,800, $1,600 acc.

'Vente—Mme Marie-Louise Cardin &. Lucien Talbot, p. 23b,

8e rg, ‘Stanfold, $325 dues.

"Vente.—Cléophas’ Labbé “a Louis Fournier, p. 287, St-Norbert,

$10,000, $3,000 acc.
Hypothéque.~Bertram W. Gallup & Lewis P. Bishop, p. s. e.
189, Tingwick, $450, . . _ :
Marlage.—Thomas Fortin et Mme Léontine Laboulidre, sé-
paration de biens. 4 ' : ‘
Testament.—Mme Denise Lord & Georges Bibaud et al,
aucun immeuble dans de comté.

RAPPORT DE LA SEMAINE FINISSANT LE 22 NOVEM-
.BRE 1919, ARTHABASKA. .

ACTIONS EN COUR SUPERIEURE _
Dr. J. O. Cartler, vs Charles St-Martin de Wickham, $500.00

<
-

LE PRIX COURANT, vendredi 28 novembre 1919

Vol. XXXII— No 48

Jos. Gagné vs Ordre Canadien de Forestier de Princeville,
$168.00. : ;

Ovide Baril & al,, v8 Omer Racine de Roxton Pond, $143.60.

Dame J. B. Blais, vys Wilfrid Houde d'Arthabaska, $136.07

ACTIONS EN COUR DE CIRCUIT

Olivier Dostil, vs Corp. Municipale de Pontbriand, $20.00.

Olivier Dostil, vs Corp. Municipale- de Pontbriand, -$39.00.

Roméo Bourbeau, v8 Edmond Turcot de Sherbrooke, $3.00.

J. W. Paris, vs Corp. paroisse de 3te-Victoire, $20.85.

Dame Malvina Turgeon, vs Abraham Lehoux de St-Joseph
de Bauce, $68.56. )

Hector Allle, vs Alfred Bourassa de St-Rémi de Tingw. $2183.

JUGEMENT EN COUR SUPERIEURE

Félix Ladébauche. vs Pierre Duff de St-Nicéphore, jugement
contre défentdeur pour $247.00.

JUGEMENTS EN COUR DE CIRCUIT

J. F. Walsh & al.,, vs Eugéne Fournier de Victoriaville juge-
ment contre défendeur pour $8.06.

Wilfrid Girouard, vs Narcisse Beaulleu de Shawinigan Falls,
jugement contre défendeur pour $30.36.

DECLARATION DE SOCIETE.

Thomas Gagné de Black Lake, marchand, et Napoléon Bou-
let de :Thetford Mines, boucher, faisant le comerce de
marchand de viande en général, & Thetford Mines et ses
environs, sous les noms et raison de “Gagné & Boulet".

Joséph Philippe Roy, marchand, de Black Lake, et J. Ovig
Gagné, opérateur de Coleraine, talsan/t le commerce d’ex-
ploitation de mjnes d’amiante et altre & Coleraine et
dans ses environs en société sous les noms de. “Canada
Abestos and Chrome Company”.

BUREAU D'’ENREGISTREMENT. CITE ET DISTRICT DES
TROIS-RIVIERES g

8emaine du 18 au 26 novembre.

Vente—OC. N. DeBlofs & The Z. R. Motor Sales Garage Co.
Obligation—J. Nap. Bernaquez & Wellle Marineau,
Résiliation de vente—Hermas Pelland et Zacharie Forest
& al., ;
Hypothéque—C. M. DeBlois &4 H. Montplaisir.
Mainlevée—H. Montplaisir & C. N. DeBlois. _
Quittance—Jos. Vallée & Hilaire Dupont. ’
Cbligation—Olivier Bellemare A Edouard Desaulniers.
Obligation—Dame Anna Béland A Philias Ferron.
Quittance—La Cie des Terrains Shaw Falls & Alfred Lapolice.
Transport—Jos. Damphousse & Plerre Grandchampe
Obligation—Arthur Pronovost A Chs. Beaulieu.
Obligation—Nicolas Huses & Fabiola Berlinguet.
Hypothéque—Arthur St-Yves A Alfred Morin.
Vente—Louis Trottochaud & Exias Gauthier.
Renonciation & réméré—N. E. Clément 4 H. Montplaisir:
Obligation—Désilets & Désflets & Rosilda Désilets.

. Obligation—Olivier Bellehumeur & Edouard Désaulniers..

Vente—Adolphe Clément & George Vézina.
Vente—Grégoire Boisvert & Philippe Bofsvert. :
Obligation—Alexandre Moreau A Jean-Baptiste Lapointe..
Quittance—<F.-X. Lambert & Arthur Nobert.
Transport—Narcisse Pelletier & Dame Edith Boivin.
Vente—L. Frs. Pothier . Hetvé. Thiffault.
Partage—Joseph St-Pierre et Joseph Hébert.
Vente—Napoléon Gauvin & Sévére et Hector Gélinas.
Vente—Trefflé Grenier & Alexis Bal.

Vente—Euch. Gélinas et al. & Adélard Gélinas.
Obligation—Arthur Dargis & Aug. Massicotte.
Vente—J. A. Frigon & Henri Beaudet. .
Vente—Archille Fugére a Georges Vézina.
Quittance—Blarche Landry a Arthur Dugré. :
Quittance—Cyprien Garteau et al. & Arthur Gélinas.
Quittance—Louis Janvier & Ferdinand Coté.
Quittance—Phidime Beaulien &4 Dame Annie Gélinas.
Quittance—Télesphore Simoneau & L. F. Robert.
Vente—The Lanctot Realty Co. & F.-X. Coupal.
Obligation—Joseph O. Paquin a Paul Robert.
Obligation—Victor Gagnon A Joseph Villeneuve.
Vente—Antonio Laperritre & Azarias Ricard.
Vente—A. E. Goyette et’ al. & Phillas Champagne.
Vente—Cie des Terrains-Shaw. Falls a Henri Clermont.
Vente—Cléophas, St-Onge 2 F.-X. Houle,
Vente—Cléophas St-Onge 2 Napoléon Lemay.
Vente—J. 0. H. Ricard a Gonzague Lavergne.
Quittance—J. C. A. Ricard & Nazaire Champagne.
Quittance—Rod. Deschénes & Antonio. Laperridre.
Main-levée—Dame Louise Boisvert.

Quittance—~Perceptepr du Revenu 3 Suce. Vve Geo. Bolsclair.
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vente—Joseph Carle & Honoré Lacoursigre.

Obligation—Oscar Nobert & F.-X. Nobert.

Obligation—Albert Houle & Nazaire Ricard.

Transport—Alfred Berthiaume & Ars¢ne Berthiaume.

Vente—Nazaire Ricard & Geo. Boisvert.

Vente—Eustache Baribeau & Arthur Dufresne.

Obligation—Choiseuil Matte & Justinien Bouchard.

Obligation—Victor Petit A Justinien Bouchard.

Quittance—Olivier Lafond & Eustache Baribeau.

QuittanceJ. C. A. Ricard & Fleurette Fuches.

Quittance—Vve Ed. Ferron & V{ttor Petit.

Obligation—Philippe Lanouette & Dame Harry I. Ham.

Promesse de vente—W. E. Roy & Donat Beaumier.

Vente—Jacques Bureau & Antoine St-Pierre.

Echange—Antoine St-Plerre & Adélard Belle-Isle.

Cession—Henri Martin et al. & Eddie Martin.

Cession—Herménégilde Guilbert & F.-X. Piché.

Vente—Ubald Demers & Nap. Boisclair.

Vente—Hector Rivard & Henrl Thibault.

Vente—La Cie des Terrains Shaw. Falls & Dame Roch Brien.

Vente—Alfred Perreault & Hormisdas Ferron et al.

Donation—Joseph Desbiens et al. & Willlam St-Pierre.

Quittance—Rév. Donat Baril & Eudore Deshalies.

Quittance—Joseph Grenier A Arséne Melancon.

JUGEMENTS EN COUR SUPERIEURE

Dominion Fish & Fruit Ltd., Québec, vs. Albert Blanchette,
Trois-Rivieres, et Dame Helena Cossette (Blanchette &
Cle), tierce saisie, $352.84.

Albert Lainesse, Lemieux, P.Q., vs Alfred Chauvette, Trois-
Riviéres, $150.72.

Olivier Proteau, Sainte-Theécle, vs Alphée Massicotte, Sainte-
Thaécle, $263.07.

J.-B.sLorgnger, Trois-Riviéres, vs Ovila Harnois, St-Maurice,
110.00.

Turbinien St Onge, Shawinigan Falls, vs La Corporation de
la Ville de Shawinigan Falls, $2,571.12.

Ferdinand St-Onge, Shawinigan Falls, vs La Corporation de
la Ville de Shawinigan Falls, $2,142.72.

JUGEMENTS EN COUR DE CIRCUIT
The Arthur Pequegnat Cloc Co., Kitchener, Ont., vs F. Milot,
Grand'Meére, $47.00.
Jos. Bélisle, M.D., Trois-Riviéres, vs Médéric Fréchette, Trofs-
) Rivigres, $25.00. -
J. R. Beaudet, Shawinigan Falls, vs Alfred Guay, Shawinigan
Falls, $12.70.

Renseignements du District de Sherbrooke

ENREGISTREMENTS AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
DE LA DIVISION DE SHERBROOKE PENDANT LA
SEMAINE FINISSANT LE 22 NOVEMBRE 1919,

VENTES

John J.E. Bayley a J.H. Girard, lots 1la, 11c, 1le, du 3e
rang et lots-11b et 11c du 4e rang Compton. Prix $14,-
000, dont $7,000 payés.

A. T. Arbery Jr. & Hormisdas Lamarge, partie du lot 554
Orford. Prix $40 payés.

Adrien Lachance & F. Desrocy, lot 55 quartier Centre. Prix -
$7,000 dont $2,600 payés.

J. D. Bush & Napoléon C6té, partie du lot 888 quartier Est.
Prix $85, dont $25 payés.

Joseph Cadoret & Ephrem Plante, lots 19b et 19d, rang 3"
Ascot. Prix $5,100, dont $2,500 payés. :

W. A. Hyndman & R. J. Suitor, lots 2b et 3a rang 5 Ascot.

Prix $13,000, dont $9,000 payés.

René Blouin & Noé Lallier, lot 710:43 quartier Est.

;{325 payés. .

apoléon Vallitre a4 Adélard Gaudette, lot 899-61 quartier

Bst.- Prix. $1,875 payés. 4

HYPOTHEQUES

Habib Boutara & Sherbrooke Loan & Mortgage Co. pour
$4,000, affectant le lot 532 quartier Nord.

Stanislas Fortier &4 Miles Alexandrine & Alice Guay pour

_$10,000, afectant le lot 441, quartier Est.

Moise Drapeau a Joseph Gagné pour $1,200, afectant le Jot

1-46, quartier Nord.
DECHARGES

Léger Gijbert & Joseph Mercier, de I'hypothéque du 12 no-
vembre 1918.

L. H. Guay & al. & Stanislas Fortier, des hypothéques des 4
novembre 1909 et 6 février 1913.

Prix

R
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Melle Anna Simoneau & Napoléon Valliére, des hypothéques
du 25 juin 1917 et ler avril 1919.

Alfred Gadbols A Moise Drapeau, de I'hypothdque du 26
septembre 1917.

Madame J. P. E. Vallée A Madame Veilleux, de I'hypothéque
du 24 mars 1908.

Madame Willle Lacroix & Eugéne LaBadie, de 1'hypothéque
du 12 janvier 1917. \

Melle E. C. Tétu & al. & A. Blouin, de 'hypothdque du 2
Juillet 1909.

Melle E. C. Tétu & al. & Joseph Champigny,
du 14 novembre 1019.

Mainlevée par, R. F. Collins & T. T. Délisle, libérant le lot
164-42, rang 9, Ascot. .

Mainlevée par M. W. Mitchell & John Graham, libérant par
tie du lot 113 Orford.

Donation par Willlam McBain & Gordon D. McBain du lot
364 Orford.

Servitude par Sherbrooke Curling Association & la Cité de
Sherbrooke, affectant partie du lot 976, quartier Nord.

Testament de feu Frédéric M. Mallory, avec transmission
affectant partie du lot 348 Lennoxville, 1égué & ses ep-
fants.

Regu du percepteur du Revenu provincial, déclarant qu'il n'y
a pas de droits & payer sur la succession de feu Fré
déric Mallory, affectant la partie du lot 348 Lennoxville.

Testament de feu James A. Planche, avec transmission af
fectant le lot 27 et partie du lot 206 quartier nord,lé
gué A sa femme, dame Isabel Pratt.

Recu du percepteur du Revenu Provincial, déclarant exempts

de l'hyf)othéque

de droits la partie du lot 206 etle lot 207 du quartier
nord, provenant de la succession de feu James A.
Planche.

Bail conditionnel par madame Evangéliste Gilbert & Borome
Loignon pour 3 ans, du lot 25b rang 10 Compton, pour
$5,600, pour le terme indiqué avec option d’achat.

Transfert par Benjamin G. Bush & Bélanger et”Bégin de
$900.00 et intérét dQ, payable par Benjamin Ovila Des
rochers.

Renonciation 2 la communauté de biens par Dame Clara Lé
vitine. épouse de Nathan Mariasine.

Contrat de mariage entre Armand Allard et Melle Rache)
doyen.

Usine a sel Windsor, Ont.

Depuis des années, la pureté et la qualité du

Sel Windsor ont aidé le commerce de I’épi-
cerie du Canada. . |

Clest la raison pour laquelle presque tous
les épiciers vendent

LE SEL DE TABLE WINDSOR

indsor

le
S alt .,
The Canadian Salt Co., Limjted
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peintures, Vernis, Vitres, etc.

Mercredi solr, le 26 novembre 1919,

Il'y a eu un grand nombre de chan-
gements d'effectués au cours de la
semaine et presque tous ont &té des
hausses. Les munitions Dominion
ont subl une hausse générale d’envi-
ron 20 pour cent et cette augmenta-
tion est en vigueur immédiatement.
Cette hausse sappllque aux cartou-
ches, aux carabines et aux munitions
de sport. On est actuellement A pré-
parer les rouvelles listes. Les étaux
sont 3 la hausse. L'huile “Three-in-
One” a également monté. Les res-
sorts de porte,.les arréts de porte, les
pentures 2 réssort et ordinaires et
quelques-uns des coupelets ordinaires
gont revisés a la hausse. Les haches
d’établi se vendent beaucoup moins
chdres. Les escomptes sur les mé-
ches ont été retirés et des avances
substantielles ont &té faites, certaines
s'élevant jusqu'd o3 pour cent. Les
tdles Canada se vendent é&galement
sur une nouvelle base de prix é&levé.
L'huile 3 combustible est rendue a
94c. Les tdles galvanisées se ven-
dent plus chdres. Le spelter est plus
cher et le marché du plomb est fer-
me, avec une avance probable immé-
diatement. Le zinc en feuille est trés
ferme et il 'pourralt‘ monter. Le mar-
ché des clous et celul des barres sont
trés fermes et I'on parle d’avances
dans certains quartiers,

En somme, il est beaucoup question
de raretés actuellement. Tous les élé-
ments, détaillants, marchands de gros
et manufacturlers s’intéressent gran-
dement aux perspectives des appro-
visionnements pour les besoins Im-.
médiats ou futurs. Les affaires, a

part cela, sont remarquablement ac-
tives.

LES MUNITIONS MONTENT DE
VINGT POUR CENT

Munitions — Une avance de vingt
pour cent est en vigueur cette se-
maine sur les munitions de la mar-
que Dominion. Cette hausse s'appli-
que aux cartouches et aux maétalli-
ques pour le sport et les carabines,
et elle est le résultat de'l'augmenta-
tion du prix de la matiére premiére
et du colit de la main-d’oeuvre. L'on
est & préparer les nouvelles. listes et
elles seront probabl'emér)t faites pour
étre en vigueur dans tout le Canada.

LU'HUILE® EN BOUTEILLE PLUS
CHERE; LES RESSORTS ET
LES ROULETTES

Huile, ressorts, roulettes — Des

"“avances ont &té faites sur

I'huile
“Three-in-One”. Voicl quels sont les
nouveaux prix: petites boutellles, la
douzaine, $1.20; grandes, $2.45; pour
fabriques, $4.80 et en boites, $2.45.
Les nouveaux prix de revente pour
les dimensions ci-dessus sont: 15, 30,
60 et 70c chacune.

Les res‘a'or-ts de portes Torrey ont
monté et se vendent $3.75 la douzaine.

~LES ETAUX ET LES JOUGS A
o BESTIAUX MONTENT

Etaux — Les étaux Diamond se
vendent maintenant $6.25 chacun, lls
se vendaient $5. Il y a eu hausse éga-
lement sur les jougs a bestiaux. Le
No 33 se vend maintenant $1.65 la
douzaine et le No 32, $1.45.

LES MECHES SE VENDENT PLUS
CHBRES

Méches — Des prix plus élevés sont
annoncés pour les méches A centre.
La hausse est d’environ 20 pour cent.
Pour les méches de > a 1 pouce, le

-~

nouveau prix est $3.30 Ia douzaine; V5 .

pouce, $4.40; !4 pouce, $5.25; 134 pou-
ce, $6.15; 15 pouce, $7; 134 pouce,
$9.20 et 2 pouces, $10.80.

Les méches A expansion de Clark
se vendent 3 un prix plus élevé. Les
No 1 sont cotées a $20.40 et les No
2, $29.40.

Les Patent No 1 de Steer se ven-
dent $46.50 la douzaine et les No 2,
$37.20.

LES COUPELETS MONTENT; LES
RESSORTS DE PORTE ET
LES ARRETS AUSSI

Coupelets, arréts et pentures —
Des prix plus &levés sont en vigueur
pour les divers coupelets. Les No 800
sont actuellement sur une base aug-
mentée de 12!, pour cent; ‘les No 838,
liste nette; les 804, A& un escompte de
5 pour cent et les No 740, 2 une aug-
mentation de 7Y, pour cent. Les ar-
réts de norte Yale et Towne ont mon-
té de 10 pour cent. Les pentures

" Bomimer ont subi une hausse de 10
pour cent et les. coupelets a ressort
Chicago de 5 pour cent.

LES HACHES D'ETABLI MONTENT

Haches d’établi — Les haches d'é-
tabli ont suivi 4& mouvement des ha-
ches ordinaireg et les nouveaux prix
sont les suivants: No 2, la douzaine
$20; No 3, $52.50; No 4, $24.50 et No

..._5' 327:. R N

’

LES PLAQUES A LA HAUSSE:
PLAQUE CANADA FERME

LA

Plaques Canada et le ferblanc —
Des prix plus élevés sont en vigueur
ppur fes “cokes”. L'avance icl est de

$1,la bolte. 'Les plaques Canada sont
tras ferme:, aussi, bien qu'il n'y ait
pas encore ¥u de revision. Elle peut
se_faire d’'un momént -2 I'autre.

LA LISTE NOUVELLE DES AQCES-'
SOIRES DE POELE EST SORTIE; -
LES POELEB TRES FERMES

Accessolres et poéles — Comme
nous le disions la semaine derniére,
les prix des divers accessoires ont
monté. Leés marches sont trds fer-
mes. Les podles se vendent encore
beaucoup et le ton du marché est
trés ferme. Les tendances portent
encore vers des avances et des dé
clins ne sont pas probables.

L'HUILE A COMBUSTIBLE REN-
DUE A 9Yc; LA GAZOLINE ET
L'HUILE DE CHARBON SE
" MAINTIENNENT

Huiles, gazoline — Le marché est
stable pour I'hulle de charbon et la
gazoline. Aucune cotation n'a é&té
changée. La gazoline & moteur se
vend encore 33c le gallon et I’huile de
charbon 22¢c et 25¢ suivant la qualité.

L’huile 2 combustible est en bonne
demande et le prix a été augmenté 2
8%, et 914. La demande est trés forte
dans les grandes usines qui peuvent
s’en servir.

LES FICELLES PLUS FERMES ET
LE CABLE SE MAINTIENT

Cables et cordage — Les prix ont
subi de substantielles avances sur les
diverses ficelles et Il est difficile de
tenir note des fluctuations, mais les
tendances portent vers la hausse.
Les ficelles de seine surtout sont
chéres, la base du prix étant actuelle-
ment de 80c en gros. Cette hausse
est due, dit-on, 3 la mauvaise tempé-
rature que nous avons eue. H

Le marché du -cible reste sans
changement avec de petites comman-
des et les prix restent sans change-
ment comme suit: Manille pur, 31c;

manille Beaver et anglais, 27¢ et sisal,
23Y5¢.

LES CLOUS SONT FERMES: CER-
TAINS PEUVENT MONTER

Clous et broche — Les tendances
portent vers la hausse et le marché
est trds ferme. Les prix sont encore
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maintenus 2 la base de $4.75 pour les
clous d'acier et les diverses catégo-
ries de clous decoupes, || y a un
mouvement lourd continuel des di-
verses dimensions au commerce.

La base de la broche reste sans
changement,.le prix.de $5 reste ferme.

.- LES TOLES, GALVANISEES ARRI. -

VENT MAls LES. PRIX MON"
: }'FNT ¢

Plaquet én feul(ILes.;-— Les prix ont
encore monté pour les- tdles galvani-
sées. Cette hausse est due & la rareté
des stocks qui ont -&ét& considérable-
ment réduits et il y a une vive con-
currence pour se procurer des appro-
visionnements, Une quantité de téles
anglaises a &té recue au cours de la
semaine dernidre.et elles sont ache-
tées immédiatement. Nous donnons
ici les nouveaux prix revisés.

Nous cotons:

Tole noire en feuilles:

Les 160 1bs
Calibre 10 . . . . . . . 590 6.65
Calibre 12 . . . . . . . 595 6.60
Calibre 14 . . . . . . . 6.00 6.76
Calibre 16 . .. . ., . . 610 ....
Calibre 1820 . . . . . . 6.66 6.60
Calibre 2224 . . . . . . 6.70 6.76
Calibre 28 . . . . . . 7.00 17.00

TOle galvanisée en teullles
103, onces . . .. 9.00
Calibre 28 . 8.85
Calibre 26 . . . i o weee 8.6
Calibres 22 et 24 o w5 s owes 840
Calibre 16 . R X 1]
Calibre 18 . . . . . . . . .... 826
Calibre 20 . ) 8.25
Tole anglaise:

Calibre 28 . . . . . . . . .... 950
Calibre 26 . . . . .. . . ... 925
Calibre 24 . . . . ... . ... 866
Calibre 22 . . . e e e ... 830
Calibre 18 et 20 s e % s 8.10

Note: — Charge extra de 25 4 36¢
les 100 livres pour lots brisés.

UNE FERMETE MARQUEE CARAC-

TERISE LE - MARCHE DES
BARRES

Fer et acier — Les perspectives du
marché tendent vers I'affermissement
du marché. L'on ne sait pas eocore

PP e T

si cette hausse se produira immédia-

tement, mais le ton est fort et des

avances ne seralent pas surprenantes.
Nous cotons:

Aciferdoux . . . . ... ... 3.76
Acier & machinerie, fini fer . 3.30
Fer de Norvége . . . . . . .. 12.00
Acfer dressort . . . ... ... 5.60
o AclerApneus . . .. ... .. 3.96
Acfer A bandes . . . . .. .. 8.76
Acier & outils Black Dlamond
daldb. v o5 o6 6w v et s 2
Acler fondu Black Diamond,
lalb. ., . .. ... .22
Fer ordlnalre en * barre, les
10018 & - v v o s 6 v 05w 3.75
Fer raffiné, les 100 1bs . . . . 4.76

LES VENTES SONT S8TABLES
POUR LES PRODUITS DU
PLOMB

Produits du plomb — Les conditions
du marché sont fermes. Des avances
sont trés sprobables, surtout si le
plomb en saumon continue & monter
comme certains I'anticipent. Le mou-

vement est trés stable, la plupart des*

acheteurs n’achetant, toutefois, que
ce dont ils ont besoin.

Nous cotons:

Tuyau de plomb . . . . . . . 0.12%
Rebuts de plomb . . . . . . . 0.133
Courbes et trappes en plomb.

16%.
Plomb “wool”, 1a lb. . . . . . 0.13
Plomb en feuilles. 3 & 3} 1a 1b,,

pled carré, la lb. . . . . . 012}
Plomb en feuilles, 4 & 8 lbs,

pled carré . . . . . .. .. 0.093
Feuilles coupées, %c extra et

feuilles coupées & la dimen-

sion, 1c par lb. extra.
Soudure, garantie, 1a 1b. . . 0.373
Soudure, strictement, la 1b. . 0.33

Soudure, commerciale, 1a 1b. . 0.32

Soudure, ‘wiping, 1a 1b. . . . 0.30
Soudure & broche (No 8)—
4060 . . . .. ... ... 0.36
4555 . . . .. ... ... 0.383
5060 . . . .. .. ... .. 0.41%
Zine en feuilles, casks . . . . 0.17
Zinc en lots brisés . . . . . . 0.18

TUYAU DE FER
Standard Buttweld

Les 100 pieds.

Acler Fer forgé
Noir Gal. - Noir Gal

% pc... $6.00 $800 §$..... §.....
% pc... 463 6.66 6.13 7.26

- O GO RO RO b b
©
(]
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PLOMB ET LE FER-
SANS cHANG:wi

Métaux en lingot — Le#? change

ments effectués au courd de fa”se

maine sont peu nombreux. Le spelter
est plus ferme et le plomb continue
d'étre ferme lul aussi. Les prix des
divers lingots restent res mémes.

Culvre — Pas beaucoup de ventes
sur ce marché qul est tranquille et le
reste sans changement & 26c.

Ferblanc — Il y a encore des fluc-
tuations de prix & Londres, des avan-
ces un Jour et des déclins le lende-
main, La cote reste a 58¢c.

Plomb — Le marché est encore fort
et le prix est maintenu a 84c la Ib.

Certains s'attendent 3 une avance
immédiate, -
Spelter — Les prix ont encore

monté et la cote est actuellement de
10V4¢ la Ib.

Antimoine — Absolument rlen 2
signaler sur ce marché, le prix res-
tant a 10!%c.

Aluminium — Le prix reste encore

a 34c la |b. avec des affaires satis-

faisantes.
Fer en gueuse — On rapporte un

peu de falblesse des Etats-Unlis ‘et’
I'expliquer.'
reste sans change-
ment 2°$50 la tonne pour ler'pgtltg‘

certains ne
Le marché local

peuvent se

lotgs

-8

"~

THES

Nous vous faisons fes offrés spéciales’ suivantes, sujettes a une réponse immédiate:
Toute quantité jusqu’'a 500 demies caisses de Thé Japon de la nouvelle récolte a 24c.
100 boites de thé roulé Gun Powder, nouvelle récolte a 58c.
Conditions: net 30-jours droits payés F.0.B. Montréal.
Veuillez agir promptement si vous vouléz prendre avan‘tage de ces offres de Thé. Ecrivez-nous et des échantillons
vbus seront soumis si vous le désirez.

18, RUE ST-ALEXISs, - - - - -

STANWAY HUTCHINS .LIMITED_

IMPORTATEURS GENERAUX

CAFES -

!
|
1
|

MONTREAL.
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LA PEINTURE

La caractéristique de la semaine
dernidre a &té une hausse d'un dollar
le quintal sur les variétés ordinaires
du blanc de plomb dans I'hylle. Blen
que le marché ait 6té ferme, les man
chands de peinture, en général, ont
exprimé I'opinion qu'll n’y aurait pas
de hausse des prix A cette époque de
I'année et lis crolent que le marché
va se maintenir d'icl au 16 décembre.
Le plomb en saumon plus cher et la
retenue Inattendue des marchés de
Vhulle sur place ont 6té des facteurs
dans les avances enregistrées.

. L'huile de graine de lin se vend 6
cents le gallon plus chdre, et Il n'y
a pas eu d’'amélioration dans l'appro-
vislonnement de_la graine. Certaines
malsons cotent actuellement autour

de $2.

Les différences ont &té augmentées
pour les réceptacles de mastic de la
capacité d'un demi-baril et les récep-
tacles d'une et de deux livres se ven-
dent plus chers. Cette hausse est
attribuée au colt plus élevé de la fa-
brication de ces articles. Le marché
de la térébenthine reste sans change-
ment, de méme que celul de la pein-
ture mélangée.

UNE LEGERE AVANCE EST FAITE
S8UR L'HUILE DE GRAINE
DE LIN

Hulle de graine de lin — Les mar-
chés gont tréds différents de ce que
I'on s'attendalt qu'ils seraient a cette
époque de l'année. Les livraisons de
la graine ont été trds incertaines et
il 'y a eu peu ou pas d’amélioration
sous ce rapport. Par suite, les
broyeurs, comme question de fait, ont
un peu augmenté leurs prix qui sont
actuellement sur la base de $2.42 le
galfon pour [I'huile brute et $2.34!;
pour  'huile boulllie.
chands se demandent si la marque de

Certains mar-
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$2 ne sera pas atteinte, comme on le
prédisait Il y a quelque temps.

Nous cotons:

Brute—

. Gal. Imp.
14 4 barils . 2.32
14 9barfls . . . . . oo s

10A25bardls . . . . . ...
Boulllje—

14 4barils . . . . . ... 234}
6h Obarils . . . . . ... ...
Note. — Par suite des fluctuations

des marchés de la graine, les maisons

de gros, en général, ne donnent pas
de cotations. La base est trds nomi-

LA TEREBENTHINE EST FERME
ET LE PRIX RESTE 8ANS
CHANGEMENT

Térébenthine — Le marché est sta-
ble et la base n'a pas changé du tout.
La demande n’a pas &té considérable
‘et les approvisionnements, par suite,
ont pu amplement répondre aux be-
soins actuels.

Térébenthine—
Gal. Imp.
Dela 4 barils . . . . . 235 2.45
Par petits lots . . . . . - 2.60

(Empaquetage extra)

LES RECEPTACLES DU MASTIC
ONT MONTE UN PEU

Mastic — Le seul changement a
enregistrer sur le marché du mastic
a été une hausse du prix des récep-
tacles de la capacité d'un demi-baril
et des boites de 2 livres. Cette hausse
est due, entidrement, au colt plus
élevé de ces articles. Le prix du demi-
baril, les 100 livres, sur les-lots de
moins d’une tonne, est actuellement
de $6.30, tandis que les boites de 1 et
2 livres se vendent maintenant $10.20.
C'’est le seul changement 2 enregis-
trer cette semaine.

'$17.365.
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Nous cotons:

Mastic Standard:

Au.

7\ des-

sous

6 1 del

tonnes tonne tonne

En barils . . . . . $5.00 $5.25 $5.60
En % barils . . .. 5.16 540 6.35
Par 100 livres . . . 5.856 6.10 6.46
Par 26 livres . . . 610 635 6.70
Par 1215 livres . . 6.35 6.60 6.96
En boites 3 ot 5 1bs 810 835 8.70
En boltes 2 et 3 1bs 8.60 8.86 9.20
En caisses 100 lbs. 7.16 740 7.76

UNE AVANCE EST FAITE 8UR LE
BLANC DE PLOMB DANS
L'HUILE

Blanc de plomb dans ['huile —
Contrairement aux attentes, une
avance a été faite sur le prix du blanc
de plomb dans |'huile. Les hausses
continuelles de I'huile de graine de
lin et du plomb en saumon sont les
facteurs responsables de cette aug-
mentation de $1 le quintal pour les
marques régulidres et de 50 cents le
quintal pour les principales “varié-
tés”. Voici quels sont les prix actuel-
lement en vigueur: Lots de 5 tonnes,
les 100 livres, $16.59; lots d'une ton-
ne, $17 et en plus petites quantités,
Ces prix resteront probable-
ment en vigueur d'ici au 15 de mal
prochain.

LA PEINTURE PREPAREE S8E
VEND EN LOTS DE SAISON

Peinture préparée — Le marché est
stable et pour cette époque de I'année
la production est maintenue sur une
base trés satisfalsante. On dit que
les commandes sont satisfaisantes
comparativement aux besoins du prin-
temps prochain, et les marchands ont
donné librement leurs commandes des
endroits ol la livraison est faite en
automne pour les besoins du com-
mencement du printemps,

)
d
BIR

—l

J au lleu d'un réchaud

POELE EN ACIER

“National”

Chauffe au bols et au
charbon

Ce podle wust fournl
avec réservolr en avant
ou sans nréservoir du
tout. Le réchaud est
fournl avec ou sans
tulles .et le. tuyau.est
nolr, nickelé ou tuHé.
Ce podle est nickels.
Nous le fournissons
également avec gran-
de ou petite corniche
DE FER.
élevé, ce qui est moins
dispendieux.

Pour plus de rensel.
?aneme?ndau sujet de
vente de ces podl
écrivez a PORES:

LA FONDERIE
DE L'ISLET,
Limitée,

Nova Scotia Steel & Coal Co.

MANUFACTURIERS
ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE 2
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D’ACIER jusqu'a 48 pouces de large,
RAILS en “T” de 12, 18, 28 et 40 livres & 1a verge,
ECLISSES, ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS

Grosses Pidces de Forges, une Spécialité
Mines de Fer—Wabana, Terreneuve.—Mines de charbon.
Hauts-Fourneaux, Fours & Réverb3re & S8ydney Mines,

N-E.— Laminoirs, Forges et Atellers de Finissage . |

& New-Glasgow (N-E.).

- Bureau Principal: New Glasgow (N.-E.)

LIMITED

L'lslet Station, Qué.
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OV|LE PLUS GRAND PERFECTIONNEMENT
5| DANS LE ROYAUME DES PNEUS

Sl Le pneumatique “Cord” de Dunlop est
différent de tous les autres — différent
comme construction, différent comme avan-
tages, différent comme service. Cette diffé-
rence est cause de la suprématie des ventes

du pneumatique “Cord” de Dunlop.

Se fait en modeles “TRACTION”et“RIBBED’ RNNSE=237 45
Les pneus en tissu Dunlop peuvent
s'obtenir dans les modéles suivants: Trac-
tion, Spécial Ribbbed, Clipper et Uni.
Toutes les dimensions: de 30 x 3, a 37 x 5.

Dunlop Tire & Rubber Goods Co.
- LIMITED ‘
Bureau de Montréal: 291-3-5 rue Craig Ouest.
Téléphones: Main 6543-4-5-6. _
Succursales dans toutes les principales villes.
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" Balances d’entrepOt.

‘ Balances-voiture.
‘Balances & stock.

P

LANCES

. La Meilleure‘ Lighe

: ‘Debuls,','.i)'lus' d’'un demi-sidcle, nous fabriquons et mettbns sur le marché la ligne la plus

" considérable et'la plus compléte de machines & peser de la meilleure qualité et les plus précises

que 'on puisse acheter. s b & )

Les Balances IMPERIAL STANDARD et CHAMPION JEWEL faites par nous sont con-
nues et en usage d’'un océan a l'autre, et elles sont vendues par les principales maisons de gros
du .Dominion. Le succds extraordinaire qu’ellss ont eu durant ces nombreuses années est dd
entidrement’ & leurs "qualités supérieures exceptionnelles, & leur comstructiom durable et a la

beauté de leur modéle.

Une méthode moderne de fabrication,' le travail de mécaniciens experts seulement et
I'emplol exclusif de matériaux de la meilleure qualité nous permettent d’affirmer sans hésitation
aucune que notre Jlgne de balances est non seulement insurpassée, mais qu’elle est sans égale.

Notre ligne de balan-
ces est employée par
tous les chemins de
fer du Dominion, par
la plupart des com-
pagnies de message-
ries et de transport,
par les principaux
abattoirs et maisons
de salalson, par un
gros pourcentage de
municipalités, les gran-
des fabriques de beur-
re et de fromage, les
compagnies  d'éléva-
teurs 4 grain du Ca-
nada, les cultivateurs,
les marchands de tou-
tes les catégorles ain-
sl que par des milliers
de ménagéres.

Nous fabriquons. des -
balances " dont la ca-
pacité  varle de %
onces & 150 tonnes.

Choix Illimité de mo-
deles et de dessins.

Balances 2 lettres.

Balances a colls, .
Balances de chimiste.
Balances de comptolr.
Balances plate-forme,

Balances pour bureau
d'express et de ga-
re de chémin de fer.

Balanceés --bascule et
balance-trémie P°“’
élévateur: & grain. Nous avons récem-

ment installé dans
tous les bureaux de
poste du Dominion des
balances 4 colis pos-
taux,

Balances®-& vole de -
chemin de fer.

Nous les Fabriquons

Nous attirons tous spécialement votre attention sur le fait que toutes les balances que
nous offrons en vente ainsi que toutes celles portant notre nom sont fabriquées par NOUS.:

Nous ne faisons pas que les assembler — nous n’achetons pas nos piéces des autres et
nous ne comptons pas sur eux pour avoir de bons matériaux— nous n’achetons pas une seule
piece entrant dans-la fabrication de notre ligne — nous les fabriquons et en faisant cela nous
connaissons parfaitément la qualité du matériel que nous employons, le genre de fabrication et

toutes les choses que nous devons savoir pour vous offrir notre ligne de balances comme la meil-
leure et garantie sous tous rapports. :

Aucune commande n'est trop considérab'e pour nous. Pas une n'est trop petite pour'ne

pas mériter notre plus grande attention. Ecrivez-nous pour avoir nos prix et comparez-les avec
ceux des autres. :

THE BURROW, STEWART AND MILNE CO,, LIMITED

Bureau:chef et Fabriques: HAMILTON, ONT.
BUREAUX-SUCCURSALES ET ENTREPOTS
MONIEN&@T: John R. Anderson, 36 rue St-Dizier. Toronto: 48 et 50 Lombard St. o
‘:-;-;. N WIPINI_‘PEG: 130 Jamea Avenue. . A
’ A"’ﬂi!: @tﬁy’%iﬁdmc: l.l: bg‘na:;i l‘e :plus procfne de chei vous ‘et soyez. a‘nud d’avoir un service raplde.‘

TRy 3 P2

PP L.wﬂbm*"t‘hr. éc".-'-.\"i..,‘.;.. ";"‘onc';‘"‘. _m-enﬂOﬂﬂ_cl‘. “lLe Pﬂx Tcwnm”.' 8.V.p.
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'PLUSHAUTEQUALITE

AlTEENCANADA

OTTAWA PAINT WORKS lelted
 OTTAWA

.~ SUCCURSALES

MONTREAL' © TORONTO VANCOUVER A

En &crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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Les Kribs font fai_re de l'argent

LIES MACHINES A LAVER KRIBS. ne manqlient jamais d'étre une source: ininterrompue de nrofits pour
les marchands qul les vendent parce qu'elles no manquent jamais de donner un service entidrement satis-
falsant au ciient qul les achate. r

C'EST UN VERITABLE PLAISIR que de vendre ces rmachines, dont les avantages sont sl supérieurs a
ceux des autres. Le bols qul entre dans leur construction — du cyprés choisl — et le soin avec lequel
elles sont faltes sont des exclusivités attrayantes. Les ENGRENAGES  DECOUPES. rendent imposeible
le glissement ou le relichement de la marche — un Inconvénient que I'on constate séuvent avec les en-
grenages fondus ordinaires. Le MECANISME RECOUVERT et la distribution faite avec soin du polds de.
I'appareil — ce qu! évite la trop forte tension sur les pentures ainsi que le bris du couvercle — sont d'ex-
cellents arguments de vente employés chaque jour par des centalnes de marchands enchantés de vendre
cette ligne de machines & laver. : Az .

lLa LAVEUSE ELECTRIQUE KRIBS offre tous leu.avnnmges gde la machine la plus moderne & un prix
raisonnable. Son.service est mervellleux sans occasionner une forte dépense. '
A l'électricité, par moteur & gazoline, par moteur hydraullque ou a la main.

Catalogue Illustré et liste de prix sur démande.

- William - A. Kribs Co., Limited
‘ " HESPELER, ONTARIO

Fabricants de trucs de tous genres pour la manutention des marchandises.

~ Le Commerce de Poel

Allez-vous étre du nombre des atteint pour’ainsi dire tous vos
marchands qui font de I'argent clients. -

avec le commerce de Noél? 0
— o 7,456,748 propriétaires, 781,067

Cfforce-vous datoir co cmmeres  gargons t aunsa gons ot 509,74

& g Sha cultivateurs ainsi“tue leurs famil-
Disston de vous: aider! _les lisent régulidrement les annon-
Les gens qui lisent régulidrement ces Disston — et ces mémes gens
les annonces des scies et des outils seront vos clients a Noél.
Disston dans leurs journaux et ma- I .. : .
gazines seront ceux qui achdteront  Profitez de la publicité Disston!

chez. vous & I'occasion de No8l —  no¢ nous ferons un plaisir de vous
profitez de la popularité du nom o, over des étalages de vitrines,

Disston pour leur vendre. des garnitures de magasins ainsi

La publicité Disston pour les meil- . que de la littérature d'annonce.
leurs outils et scies-sur le marché Ecrivez-nous.

- HENRY DISSTON & SONS, Inc., Toronto, Canada..

Succursale: Vancouver, C A.

sy, LA A 0.
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Fournaises
Air Chaud

Plus que jamais auparavant dans I'histeire du chauffage des
maisons, ce probléme est sérieusement étudié par le propriétaire
et par le locataife. De sorte qu'il est absolument nécessaire que
l’entrepreneur qui installe le systéme de chauffage connaisse par-
faitement ce sujet pour préparer intelligemment des estimés, un

_ Plan et voir a P'installation des systémes a air chaud.

Le chauffage a air chaud, lorsqu’il est intelligemment et bien
- posé, est reconnu par les meilleures autorités comme le systéme

de chauffage le plus hygiénique, le plus pratique et le plus éco-
nomique.

1

Nos experts en fait de chauffage, qui consacrent tout leur
temps a cette industrie, sont des hommes qui se font gloire de
suivre la marche du progrés dans la pose des chauffages a air
chaud, et leurs services vous sont offerts gratis chaque fois que
vous avez besoin de leurs conseils.

Si vous tenez a garder votre renom comme bon poseur de
chauffage a air chaud, voici quelques points vitaux a considérer:
toujours recommander la pose des appareils d’'un manufacturier
en renom dont la garantie accompagne toujours la votre; faire
I’installation - suivant les méthodes les plus modernes, en em-
ployant des matériaux de premiére classe et a un prix vous per-
mettant de faire faire le travail par les meilleurs ouvriers, car
alors votre client recevra la pleine valeur de I'argent qu’il dépen-
sera, et vous réaliserez non-seulement un profit qui vous permet-
tra de vivre, mais vous aurez la réputation de faire un travail re-
commandable et satisfaizant, ce qui ne manquera pas d’ajouter
énormément au SUCCES de votre commerce.

THE MCCLARY MANUFACTURING CO.

23 RUE WELLINGTON, MONTREAL

En &crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Gourant”, s.V.p.
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Clefs (wrenchés) forgées au
Marteau - Pilon supe-
rieures de Williams

Nous fabriquons des clefs forgées au marteau-pilon
depuls prés d'un demi-sidcle et nous avons mis sur le
marché quelque chose comme 40 lignes dans environ
1,000 dimensions avec ouvertures variant de 3/16 &
7 5/8 pouces. Nous avons des clefs régulidres (Stan-
dard) pour tous les besoins reconnus du commerce.

Attention & cette marque de fabrique @ car elle
veut dire qualité supérieure — c'est la preuve que l'ou-
til dont vous vous servez est digne de conflance et qu'il

est garanti par notre réputation et notre assurance de
service,

Allons-nous vous envoyer un exemplaire de notre
catalogue ?

122 Vulcan 8treet, Buffalo, N. Y
122 8o.. Clinton 8treet, Chicago, Il

Représentants pour le Canada:
THE CANADIAN FAIRBANKS-MORSE CO.

Lorsque vous achetez des

Papiers a Tapisser

Si vous tenez A avoir le genre de papier que les gens
achdteront rapidement, pour lequel ils reviendront i
votre magasin avec leurs amis—alors

Achetez les

PAPIERS A TAPISSER STAUNTON

I1s sont sl nouveaux, et si jolis que le fait de les volr
incite & vouloir les avoir & la maison.

Les Papiers “Tout Rognés”
Staunton

C =@

sont populaires chez le protesslonnel tout comme chez
le tapissier amateur, car avec eux le travail peut se
faire mieux et d_'une maniére plus satisfaisante.

STAUNTONS LIMITED

Fabricants de paplers 2 taplsser
TORONTO

Salles de ventes & Montréal: Chambre No 310
Edifice Mappin & Webb, 10 rue Victorla.

A =

llﬂ 133
2o EbibbDRSAEREER ‘LID

" méme,

Nos matelas deviennent de plus en
plus populaires, car leé public acheteur
reconnait leur qualité exceptionnelle.

Pour que votre commerce de matelas
soit prospére, tenez en stock notre ligne

compléte. . MY

Vous auriez tout a y gagner a nous
adresser votre commande au)ourd’hul

- vy

ROBERT & FRERES

St-Hygcihthe, Qué:

CUIVRE ET LAITON

EN FEUILLES
EN TIGES

EN BARRES
EN TUBES

Canadien

A. C. LESLIE & CO., Limited

560 rue Saint-Paul Ouest
1 M_()NTREAL.

Anglais Américain

Feutre et Papi
N'IMPORTE QUELLE QUANTITE
Toitures Goudronnées (Roofing) prétes A poser.
2 et 3. Paplers de Construction, Feutre & Dou-
bler et & Tapisser, Produits de Goudron, Papier
A Tapisser et & imprimer, Papler d’Emballage

Brun et Manille, Toitures en Caoutchouc “Favo-
rite” et “Capitol”.

Fabricants du Feutre Goudronné
“‘BLACK DIAMOND”

ALEX. McARTHUR & CO., Limited

Bureaux et Entrepdts: 82 Rue McGill, MONTREAL.
Manufacture de Feutre pour Toiture: Rues Mo-

reau et Forsyth, Montréal. Moulin & Papler,
Jolette, Qué. :

En &crivant aux annonceurs, mentlonnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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VITRERIBE

GENERALE POUR CONSTRUCTION

16 ONCES, 21 ONCES, 26 ONCES, 29 ONGES, 34 ONCES LT 39 ONCES

Nous avons aussi en stock ou manufacturons :
glacee glaces blseautees, miroirs, verre ou-
vrageé, plomhe ou armé.

Aussi verre a chassis. ) :

Nous pouvons expédier toutes commandes
promptement. .
Catalogues et listes de prix gratuitement sur
demande.

Ecrivez, téléphonez ou télégraphiez pour tout
ce dont vous pourriez avoir besoin.

Vitraux RELIGIEUX et COMME‘MORATlFS,' - Une spécialité.

HOBBS S ams

'~ MONTREAL TORONTO LONDON WINNIPEG

La Peinturé de Qﬂalité est un Lessiveuse a haute vitesse
“CHAMPIOIN” de

important facteur de succes.

Elle assure satisfaction et incite
vos clients a revenir a votre ma-
gasin pour de nouveaux achats.

C'est pourquoi—

LA PEINTURE

est une hgne ‘d’activité inces-
sante et profitable a vendre. |
Voyez d’abord notre proposition.

“La Peinture Correcte pour
Peindre Correctement”

‘A RAMSAY & SON COMPANY

" Une ligne populaire et profitable ddunl toute I'annie,

Fabrfcants de Peliitures et Vernis depuis 1842 Vos clients la connaissent grice & notre publicité

TORONTO MONTREAL  VANCOUVER

En 6crivant slix annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p, -

MAXWELL'S LIMITED, St. Mary's, Oit,
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FABRIQUE DE LIMES BLACK DIAMOND
‘ P

FONDEE EN 1863 lNCOIiPOREE EN 1896

Douze Médailles de

Récompense aux

MEDAILLE D’OR

Grand Prix Spécial
Atlanta, 1895.

Catalogue envoyé gratultement sur demande A toute personne Intéressée dans le corsmerce des limes.

G. & H. Barnett Company, - Philadelphig (Pe.)

Propriéts exploitée par la Nicholson File Co.

~ Bxpositions
INTERNATIONALES

Gamitures Gendron pour Se de Bain

D'autres produits Gendron pour écouler votre stock plus rapi-
dement. Assurent de grosses ventes, un bon profit, une clien-
téle permanente et des commandes répétées. Attirent le client
et lul donnent satisfaction.

THE GENDRON MANUFACTURING COMPANY, Limited

rues Duchesse et Ontario, Toronto, Ontario.

aussl bonnes que celles de Morrow.
Faites d'acier Sheffleld (Ang.). Ga-

R ranties sous tous rapports.

.Ecrous et tarauds Morrow en acler, Les Limes Ingersoll sont faites d'acler
en fer et en cuivre; tous d’'une qualité fondu avec un trempage spécial.
uniforme. “Elles taillent plus vite ¢t aurent pius

? temps.”

Demandez-les 2 potre fournisseur — |l vous donnera les MORROWS.
. En gros seulement de

Usine A Ingersoll, Canada. . i F. BA&ONN% <I=0Q. Ié\gents.
s . . ontréal, Qué.

2 2 LA PEINTURE PREPAREE

. “GREEN TREER”

.BEAU BRILLANT-DURABLE
_ composée suivant des formules exclusives, de blanc de plomb,
) ".... de blanc de zinc, d’huile de lin et de matidre colorante, le tout
GREE“TREE de premidre qualité. ’

Demandez notre cartp des couleurs, nos prix et escomptes aux marchands
. The Georgia Turpentine Co.

b, Tﬁrébentﬁl'n‘e. hulle & pelnture, blanc de plomb, etc. :

2742 rye’Clarke - - - - -  MONTREAL

P

i

En &crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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LATE

er cent Value

NS

confiance a prix

Argenterie de

Faite au Canada.
modéré.

VOISO YYS Ve
ettt bt it ; |

'OBJET de la PAR PLATE est d' . blir

Les moddles de I'Argenterie Par Plate, dessiflés
des étalons de qualité durable en fatf d'ar-

par les mémes artistes qui ont fait les superbes

genterie & prix modéré — et de rendre ces éta-
lons de qualité aussi connus que ceux de I'Ar-
genterie De Luxe Community Plate. L’Argente-
rie Par Plate est scientifiquement modelée pour
donner un excellent service pour le prix. Cette

modéles de I'Argenterle Community Plate, sont
plus jolis que ceux de n'importe quelle autre ar-
genterie offerte & ce prix. Cette argenterie donne
une apparence plus distinguée & la table et elle
donne une plus grande satisfaction.

argenterie est entitrement recouverte d'un placage.
Qe premiére qualité et I'endroit od porte surtout
'usure — c'est-a-dire le dos des cuillres et des

fourchettes — est renforcé par une couche addi-
tionnelle d’argent pur. @

Comme arbitre du bon gofit, le marchand est en |
position de discerner rapidement la valeur des
articles qu'il recommande & sa clientéle. Avec
I'Argenterie Par Plate il aura une ligne qu'il
pourra vendre avec la plus entiére confiance.

Faite au Canada par la

ONEIDA COMMUNITY, LTD.

Fabricants aussi de la célébre Argenterie De Luxe ('fomniunit;' Plate.

NIAGARA FALLS, ONT.
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VENTE D’INVENTAIRE

MESSIEURS : —

Nous avons 100,000 pieds de moulures as- .

rorties pour encadrement de 34", 1", 115", 2"
de large; fini doré. circassien, chéne fumé et
iimitation, que nous devrons écouler d'ici au 15
dicembre. Dans le but de satisfaire notre nom-
breusc clientéle, nous n'expédierons qu'a cha-
que client 800 pieds assortis de ces moulures,
1cprécentant 200 pieds de chaque largeur pour
la modique comme de $50.00. Ces moulures

Qualite d’abord avec les
MANCHES DE STILL

Nous faisons une spécialité de la fabrication des man.
ches en bois

LA QUALITE D'ABORD a toujours été notre politique
pour tous nos produits.

LES MANCHES DE STILL jouissent dans tout le Do-
minion d'un renom qui les met au premier rang des
articles de vente rapide pour le détaillant.

Partout o0 I'on demande ce qu'il y a de mieux, les
STILL sont en vente.

ont une valeur de 6¢c a 12c le pied et représen-
tent un assortiment complet des derniers mo-
déles. Ecrivez et confiez-nous votre commande
immédiatement.

La Cie WISINTAINER & Fils Inc.

Bureau et salles d’échantillons
68-60 Boulv. St Laurent.

MONTREAL, Qué.

Il s'en vend plus au Canada que ceux de n'importe
quelle autre marque. LES MANCHES DE STILL sont
faits avec soin avec des bois canadiens de haute qua-
lité et exceptionnellement résistants: Manches de ha-
che, de pique. de masse et de marteau. Manches Cant,
Hook et Peavie. Les MANCHES DE STILL donnent
de bons profits au- détaillant et une satisfaction par
faite au client.

J. H. STILL MFG. COMPANY
St. Themas - -

LES OUTILS DE BUCHERONS
DE RINK

Les outils Etalons dans toutes les provin-

ces du Dominion, en Nouvelle-Zélande,
Australie, ete.

Manufacture,
7 rue Clarke.

Ontario

Nous manufacturons toutes sortes d’outils
de bldcheron — Légers et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANGE No 87
Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendug dans tout le Dominion par tous:

les Marchands de ferronnerie en gros et
en détail.

The

THOS PINK Co., Limited

-Manufacturiers d'OUTILS DE BUCHERONS

PEMBROOKE (ONTARIO)

FABRIQUES AU CANADA

En é&crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p
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FIL A LACETS (COLLETS) EN LAITON

Un fil de laiton mou, calibres Nos 21, 22, 23 et 24, en rouleaux d’une once et de
deux onces, le paquet pesant cinq livres. g P —— l

L’automne apportera une forte demande pour le fil & lacets (collets). Com-
mandez-en un approvisionnement assez & l'avance. Prix sur demande.

AUTRES PRODUITS FOURNIS AUX QUINCAILLIERS

Clous Broquettes Vis Boulons

Fil de fer Poignées de portes  Crochets a chapeaux "~ Plombs
a cloture Fers a cheval et & Paletots
Blanc de Plomb Ecrous Mastic

Clavettes

Crie Steel Company of Canada Limited

HAMILTON - - MONTREAL

BUREAUX DE VENTE A

Hamilton ~ Montréal  Toronto  Winnipeg St-Jean (N.B.)  Vancouver

Le Pupitre qui
A remplit une Double
Fonction -

Un pupitre qui vous donne sur le degsus Up vagte espace pour le travail—et en plus
vous procure un cabinet de classement “personnalisé” ol vous pouvez mettre—

classés selon vos besoins et préts a toute ngcessité de consultation—les papiers qui
demandent une attention future.

wQtfice- Speclalty” a €& | panjers “nécessalres A I'instant”, paplers qui peu-

= Tuu‘:lttreouEr"Ii:sle;g{m:es affairés qui ont besoin vent étre utiles & toute heure du jour.
cl('ms . n% espace libre et commode pour penser, Si vous é&tes intéressé & savoir comment le Pupitre
‘tunuFrgnt a consulter—instantanément—leurs pa- Ifficiency aide d’autres hommes affairés & accom-
Sier i rtants plir une plus grosse journée de travalil,- écrivez--
_prers ‘mpo ’ tAici fls rencontrent nous pour recevoir un catalogue descriptif.

{ ciency, <
A S e P er“4e bureau “libre pour I'ac- THE OFFICE SPECIALTY MFG. CO., Ltd.,

tion” et un cabinet-classeur approprié-pour les Bureau: 81 rue S8aint-Pierre, MONTREAL

;

T

OO R

i
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LEWIS BROS, Limited, - - Montréal

PELLES A NEIGE POUR
LIVRAISON RAPIDE

A la date de cette annonce, nos assortiments.de
PELLES A NEIGE sont bien assortis et toutes les
commandes seront remplies dans 'ordre de leur ré-
ception. Les premiéres arrivées seront les premisres
livrées.

No. 10 - No. 999

No. 20 ' No. 40 No. 50 No. 70

Vous trouverez illustrée a la page 257 B de notre Catalogue No 50,
une ligne compléte de PELLES A NEIGE.

|
|

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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i lA PEINTURE DE MERITE ”

La peinture qui vous assure un client satisfait, un bon
profit et I'accroissement du chiffre des ventes qu'un
prestige pour la vente de marchandises de qualité
vous donnera inévitablement.

Ecrivez-nous aujourd’ hui méme pour avoir des ren-
selgnements au sujet de la superbe proposition que
nous: avons pour nos agents. Apprenez la demande
tou;ours crou;s@nfa/ des produits de peinture “C. P.”
“parmi les consomma‘teurs de peinture du Canada —
? une demande qun ‘est mamtenue et augmentée par de
“la pubhcnté persuasive: et bien placée chez les ache-
teurs de peinture. Permettez-nous d: vous démon-
trer comment vous y gagneriez 4 tenir I'agence “C.P"".

“UNE’ CARTE‘ POSTALE FERA LAFFA!RE

auveZ zla surface et Vou s
%au S/ tOu ye)mfzmeet V

Fabncants du fameux blanc de plomb “Marque Elephant o

'THE CANADA PAINT CO.

LIMITED

MONTREAL-TORONTO-WINNIPEG-CALGARY~ HALIFAX
MINES D'OXYDE — RED MILL — QUEBEC.

En é&crivant aux lnnonceul;l, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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- DES PRODUCTEURS DE PROFITS
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LE RANGE EN FONTE SOUVENIR AVEC"

RESERVOIR

L'un des ranges les plus faciles & vendre.

Blen fait et superbement finl. Garantl cuire

et rOtir & la perfection. Munl d’'un foyer c¢n

fonte grand et spacleux avec Intérieur rldé,

ce qui ajoute & la durée de ce foyer et 4 la

surface de chauffe du fourneau. Exception-
. nellement blen fait sous tous rapports.

LE POELE A BOIS ET A CHARBON
COMBINE SOUVENIR

Un range Idéal éliminant tous les ennuis du
combusttible. Ce poéle cuit et rotit 2 la per-
fection avec du bois, du charbon, du coke ou
du gaz. On peut se servir du charbon ou du
gaz séparément ou des deux en méme temps.
On peut passer- du charbon au gaz sans
Templol d’outils, en une minute. Chaque
range est garanti. Six ronds pour le char-
bon, trols pour le gas.

Les Ranges SOUVENIR et les Fournaises New Idea creent

des ventes qui récompensent libéralement le marchand qui
les tient en magasin,

La raison principale pour'laquelle vous devriez vendre les
Ranges Souvenir et les Fournaises New Idea c’est — que
vous faites de I'argent avec ces lignes.

La deuxiéme raison c’est — que vous donnez & vos clients
un poéle ou une fournaise qui fera plus que leur donner sa-
Lisfactions; ils ne pourront s’empécher de les admirer et d’en
faire des louanges. Chaque fois que vos clients vantent ce
que vous vendez, vous en avez le bénéfice—de sorte que la pre-
miére chose que vous devriez faire c’est de vendre quelques
Ranges Souvenir et Fournaiseg New Idea aux gens de votre

localité et un commerce stable toujours grandissant dans
cette ligne sera bient6t établi,

Ne vous contentez pas de quelque chose assez bon — ayez
quelque chose de mieux. Voici votre chance. Vendez les
Ranges Souvenir et les Fournaises New Idea.

LE RANGE EN FONTE SOUVENIR

Un Range qui vous donnera une satisfaction parfaite et sur lequel on peut
compter pour cuire et rdtir & 1a perfection. Chaque Range est garanti.
Fait sur un modéle nouveau, ce Range est facile & tenir propre et bril-
lant. Avec portes du fourneau en verre, thermomeétre pour le fourneau,
fond en émail-porcelaine blanche et réchaud spacieux.

LA FOURNAISE
A AIR CHAUD
NEW IDEA

I.a méthode rationnelle et
satisfaisante de chauffer

les maisons, les places
d'affaires, etc.. c’est I'em-

ploi de cette Fournalise
New  Idea. Cette  four-
naise combine tous les
perfectionnements les plus
nouveaux et les mieux
connus pour la produc-

tion de l'air chaud hu-
mide, od vous voulez I'a-

voir, quand vous en avez
besoin et au degré de
chaleur désiré. La New

Idea est un appareil dont

la construction est par-
faite. Le foyer fait d'une
seule pidce, tréds épais et
garanti pour cinq ans. s
La New Idea est garan- :
tie sous tous rapports et
elle est au premier rang
pour donner un véritable
service.

N

S| sroerre:\ ¥
8% a2

" at 5, . g “_
- dice Sidond e

ECRIVEZ-NOUS POUR AVOIR DES PRIX ET DES RENSEIGNEMENTS SPECIAUX.

The Ha_niilton" Stove & Heater Co., Limited

S8UCCESSEURS DE

GURNLEY, TILDEN & CO., Limited

HAMILTON, ONTARIO. ——

VANCOUVER.

“75 ANS DE SUCCES DANS LA FABRICATION.”

- WINNIPEG. MONTREAL.
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Augmentez vos Ventes en tenant la ligne |

MAPLE LEAF

Le MONARCH, un superbe poéle de famille

Voici un podle indispensable dans toutes les familles. Vous constaterez qu'il est de vente facile. Il combine la
valeur exceptionnelle aux derniers perfectionnements apportés & un poédle. Il est d'un beau modéle uni avec corps
en tole d’acler épaisse, contenant un fourneau parfait avec thermométre pour l'enregistrement des degrés de la
chaleur, un réchaud d’une dimension exceptionnelle, une barre pour les linges de vaisselle, le plus nouveau foyer
avec les fameuses grilles Duplex pour braler du bois ou du charbon. La vente de ce poéle donne un gros profit. 11
;38 ve:ld pour allns! dire tout seul A cause de sa valeur exceptionnelle, de son prix modéré et de ses améliorations
es plus nouvelles.

La campagne de publicité nationale pour le Monarch rend faciles les ventes de ce poéle.
Ecrivez aujourd’hul méme pour avoir un catalogue ainsi que nos prix.

Manufacturé par

THE BEACH FOUNDRY COMPANY, Limited
OTTAWA . - - - - - CANADA

Dlstrlbt;teura pour I'Ouest: THE CANADIAN SUPPLY COMPANY, SASKATOON, 8ASK.

En &crivant aux l;lnonooun. mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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LA BANQUE NATIONALE [ ==

FONDEE EN 1860 ' BA”Q”E PROV’"G'ALE

L

’ i o o wa
caf)lul au(omé of S8 “.500000 ¢ ““ pu CANADA
Capltal versé .. .. .. .. .. 2,000,000
Réserve .. .o ., .. Nl 3200.000 ‘ - A —
4 "“. £
- Notre service de blhe clegulaires’ poun voyageun ) VCAPlTAL Am‘pms; SN CETRTIRINE $5,000,000.00
“Travellers Cheques” a-don Qntlaflction 2-tous nos |- | CAPITAL PAVE snsurpLUsTL AL LT 3,000,000
clients; nous invitons Ie public A se prévaloir des avan ACTIF TOTAL: au- cllelapde AN Q e .0 4 l:u:ooooooo
les dans les Provinces de Québec, Ontarlo, Nouveau
t.gN.:trqeu;u:::: 3:,";::].. . bucmmm}.‘h'um;wick et de I'lle du Prince-Edouard.
' y oo CONSEIL D'ADMINISTRATION:
f 14 RUE AUBER o ¥ présidont;: ‘Honorable Sir. HORMISDAS LAPORTE, C., de dx::
) : 3 tée,
i est trds proplce aux voyageurs canadlens qul vllltent o ! ;.“!;“nz‘l’;‘r %‘?a",?ééfc’gﬁ%'ﬁn e, administrateur du Crédi
; I'Europe. Vice-Président: W.-F. CARSLEY, eapitaliste.
3 Nous effectuons les virements de fondc, les_rembour che-Prestdent' T%Ncmgs !&}nElr‘w NU, administrateur Lake
. sements, les encalssements, les crédits commerciaux en M 0' o ggmswon'rn. président do ia “Canadian Pacific Ocean
! Europe, aux Etats-Unis et au Canada auxtaux les plus bas Services ted”.
LR Honorablea NEMESE GARNEAU, C.L., ex-ministre de l'agri-
! i . culture, Conselller Législatif de Québec, président de la Cie
Téléphone 183

o

de Pulpo de Chicoutimi.

“NAPOLEON GAGNE | BB e st it rocr e ||

HEVALIEB. dlrecteur général Crédit Foncier Franco-
g BOUCHER
L 1

Canadl»n ey

: : i BUREAU DE CONTROLBR.

i Viande de choix et légumes. Articles 'éplccrlo. G - (Commissaires-censeurs)
* Président: .l'hanorable sir ALEXANDRE LACOSTE, C.R., ex-

F7, 6éme avenue, MONTREAL | . Juge,en cher de la Cour-du Bans du Ral,
4 Vice-Président: - I’honorable 'N. PERODEAU, N.P., Ministre
_ P sans portefeulille. dans 18 gpuvernement de Québec, adminis-

él. 8t-Louis 6707 et :

,‘n e | trateur “Montreal . Light, Heat & Power Consolidated”.
OMER MAYER |

8.-J. 734‘ BOLLAND. wwaent de la Cio de Papler Rolland.
ey ' < i, Tanersde’ BIENVENU, |
MARCHANB-TKlLLeuR : e De:,

s pioret ool
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o - ?u

A ' BUREAU-CHEF
s Directeur:bucral

1146 rue Saint-Denis .. - MONTREAL $ hofeing ?"*“ii’,im S N

......

Inspecteur en chef.

‘M.'C
: . . Chet’ “Bnmu des redits”.
3‘6! St-Louls 2969, : Auditeurs. Teprésefitant les Actionnaires

W. CASTONGUAY o s st R e L o

i ;

56 rue Masson '  MONTREAL.

Viandes, Poluon, Légumes de choix : 3

(4 — —— ; BANQUE D'HOCHELAGA
8ERVICE DE NUIT . . -
)Phone 8t-Louis 2939 -—Fond!e en 1874 — '

i ERLAND Capital autorigd .. .. .. .. . e ve .. $10,000,000
t w CHAMB ol Capital versé Bt fonds de réserve ee oo .. 17,800,000
{y PHARMACIEN @ '% Toul de Vactif au-deld’e... .. .. .. .. .. 67,000,000

140 Rachel coin Laval, rM{()I:J'I'RI"JAI.-. ]-—-DmEc'reuns-

Fé1éphone 211 ; ‘ Messfenrs J-A. Vaiﬂahcoun, .président;

s 5 . %
JOSAPHAT DUBOIS & Tarcott, fa“"m:z";?'%%:“;‘.m Witson

e §

A-A." Lafocque, et A-W. Bonner.
EPICIER Beaudry , gérant-général,
Spécialité: Granit, Vaisselle Yvon Lam lnspecteur
u 11 rue Notre-Dame,- Q’L‘APHIJNE shioqua ay JHOAANOMTI —~ "' '

. wiptape . oofr SJEGE SOGIAL: MONTREAL, (112 rue Bpln}nlacques)
’ V,‘NEAAPQ‘!;EQN ALJBIN “ S . ':-Bureau Princﬂpal‘ 95 ‘Tue’ éaint J’act;nes
BanRQ n?s.: fl'gpy écl . |
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s coip e pont - dépot! DUN' DOLLAR ou plus ouvre un

5 LA TIOCONDA o :compte ¥ 1d Banque sur lequel est payé deux
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[ 3 2 :
960 rue Samt-Dems, : MONTREAL. La Banque émet des LETTRES DE CREDIT CIRCU-
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FINANCES

LA QUESTION DU CHANGE

Elle entrave considérablement Ieicommerce’ étranger

Ceux qui 8 occupent spéclalemept des problé-
ines relatifs a.u, commerce extérieur| — particuhé-
rement les expoftateurs et les portatéurs — sa-
verit qie 12 §itiation dy
actuelle ‘une: entrdye Bérleuse

rance:

entre les 3%}&

Les- Emts.Ummuraaem pu,lsila ,guem‘m ;vait; aituatxon fnépondér te qu'ils Onit dequlsé avec une

pas eda%mMnmdeJiwunpgtemm:enmm par’ Tapidits’ meSDénée srr le marché international, ou

cux—memes;‘ ;poqr ainsi’ dire BANS développer Jeurs
relations avéc L’étranger S:Ma,is, par la force des
choses, ilg'sont:devenus,les principaux fournisseurs
de I'Europe. - Leur production, leur outillage se sont
adaptés & cette ‘condition nouvelle. I1 ne leur serait
plus posmble aujourd’hui, sans provoquer une crise
terrible de revenir'a I’état ancien, car leur agricul-
ture et leur industrie ne sauraient plus se passer
maintenant, pour écouler leurs produits, des débou-
chés qu’elles ont acquis pendant la guerre. Expor-
ter est devenu un besoin pour les Etats-Unis. Or il
s'agit pour eux de décider g'ils veulent prendre les
mesures indispensables pour pouvoir encore le fai-
re, ou il veulent se voir forcés de renoncer aux
exportations, ;
doit étre prise rapidement Si elle est encore aJour-
née, il sera-trop’ tard. - ‘

Consxdérong n pffet ‘les relat:ons commercla,-
les des Btatd-Unig aveo-la- Fran(;e

entraver, ‘,? / ,gemedle il ayriverascertaine-
ment un m ment oul elles seronf ¢ mplétement pa-
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* rait, au lendem‘am
“liens entre nous et Inos alliés, de’ TOMmpre nog rela-
I,¢hange consiitue a lheurq .
u- c mmerce entre.

les dwersps amons-dw mond Voici ce .que-le;
“Journal; d Q)éy i ujet%du commerce

‘Yautant plus

‘ront surmontées parce que le besoin crée- forcément
L'instant est critique, car la décision.

Déja la hausse N
du change t;Ja. d dgfﬁculté ;deg crédits tendent. & Jes. i
¢etiqui.se dénoueraient™p

“¢aing 16 reconnaissent d’ailleurs. Au congrés d’A- |

’.
Y

eux? KEst-ce chez eux que nous allions les chercher
avant la guerre? Il n'y a guére que le coton que
nous éiions obligés de leur demander. Mais la cul-!
ture du coton se développe dans d’autres pays et, si
nous savons mettre nos colonies en valeur, nous en !
tirerons non seulement le coton, mais bien d'autresi
produits que nous achetions autrefois & I’étranger. |

Nous ne devrons donc pasg obligatoirement res-
ter tributaires vdes Etats-Unis pour nos importa- |
tions. Nous le! déclrons ‘cependant, car il répugne- |
Qune guerre qui-a créé tant de

tions commerdiales avec - l’urL d'eux"cela. serait
hoq aht que }es pays qui profite-
raient.de cette Fuptyre seraient, nos ennemis d’hier.
‘Mais la chose ne dépend pas“de’ nous. - C'est’ aux
Américains de Hécidef' #ils énterident ‘dongérven la

si.au contraire | /ils se rlsqueront non seulement a
perdre les bénéﬂces de cette situat,ion, maig aussi & |
subir les répercussions quayrail sur leur marchée
intérieur la perte de tout débouché extérieur. Ala'
question posée de¢ ceite fagon,.il ne semble que la
réponse puisse étre douteuse. !
On objecte, nous le savons, lesg dlfficultés pra- ;
tiques que I’on rencontre dans la réalisation des .
crédits, le manque aux Etats-Unig d’une organisa- .
tion semblable & celles des banques européennes
qui sont en contact direct avec le public pour le pla-
cement des titres étrangers. Mais ces difficultés ne
sont pas insurmontables et, avec le temps, elles se- |

'organe, et que les Etats-Unis ont .un besoin absolu
d’absorber des titres étrangers sils ne veulent: pas
perdre leur fortune extérieure.:. En. a‘tendant que | ‘
l'action du public puisse intervenir, il -est.; possible
de réaliser des’ ogérations ide: crédit provlsoiresr qui
anticiperaient en: “quelque sorte cette intervention
elle s iCertains Améri-

ralysées. JMARTHHREon, les

elle ne payvraig vivre sans eux. [C’estiure eiretr’ T
est vrai que erg;s la guerre, nous ailons PrigiFHa-+
hitude de, nou:s~ fournir principalement aux Etats- -
Unis. Mals quand nous . ne. pa rroﬁs plus rien y
acheter, faute de moyens de chgnge il faudra bien
‘lue Tous nous adressions’ ailleurs. Nous souffri-
TOons sans doute, nous serons forcés de nous res-
treindre, mais nous vivrons tout de méme.
Seulement; il se passera alors ce que:l’on com-
ence déjd & entrevoir; c’est que le eourant de nos
importations se ‘détournera - de I’Amérique pour
ous venir d’autres pays; - L’Allemagne ne demande
('a nous fournir tous. les objets manufacturés que
nous tirons . des . Etats-Unis.
Iremiéreg et ,aux_ produits allmenta.ires croit-on

Gue nous ne les trouverons pas ailleurs que chez .

A A AN I P S 3 8

GV

roduj trdes“Etats*-%lantne ~Qity;-M, No
Unis sont abgolpment (indigpengabled 2 1P WA BEdtiUiS  deviaie escon'gpfﬁ}'

~vait-ce pas la golutibn.Ja. plus-smple et: la:plus.ra-

Quant atx matiéres

Vangiwsd k9 e sareiotlyes

n*Bavis*a*déclaré‘“ u‘e“ “les

Am-

déminité qu’ ellj‘ ao temr e se-

e’ir'l

tionnelle? .. f g ien sLadn 53w oo iniiinlitad

[

'LE RAPPORT DE LA BANQUE DES’MARCHAND’S?
: S : Sy £ g { {

Le rapport bi-annuel de la banque -des mar-f

chands du Canada qui vient d’étre publié, accuse:

des gains appréciables sur la période précédente. i
Les chiffres qui figurent au compte des profits et
pertes ne seront connus qu’é. la fin de I'exercice ﬂ-t
nancier, mais on peut se rendre compte des progrés
réalisés par cette institution en constatant que du-'
rant cette périOde de six mois l'actif totalisé a subi

“ une augmentation de $32,682,136 en atteigna,nt le
'chiftre de $198 506 572 .

N ey i

S e e i )
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AenniE epn L,-.‘n«,i* ng
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Assurances et Cartes d' Affaires

Assurance de Garantie
Fidélité des Employés

‘“La Prévoyance” émet une Police de
Garantie pour Gérants, Comptables,
Calsslers, Commls, Percepteurs sala-
riés ou & commission, qui abolit la
pratique équivoque et surannée de de-
mander & ses amis de se porter cau-
tion, et qul assure le patron contre
toute perte occasionnée par les dé-
tournements de fonds et vols par ses
employés. “La Prévoyance” émet
aussi des Polices de Garantie Collec-
tives au profit des Boclétés de Blen-
faisance ou Compagnies, couvrant tous
leurs percepteurs ou agents,

ements,

Pour plus les
s’'adreaser A ﬂ'f%m ‘., 189 rue
Bt-Jacques, Montréal. TélL Main 1636

ot 1637,
“+ J. C. GAGNB,
Directeur-Géran

LA PREVOYANCE

QGEO. GONTHIER H.-E. MIDGLE
Licencié Inst. Comptable. Compublve

I .
GONTHIER & MIDGLEY

Comptables et Auditeurs
10 rue 8t-Frs-Xavier, - MONTREAL
Téléphone MAIN 3701-9
Adresse télégraphique: “GONTHLEY"”

ASSURANGE
COMMERCIALE

Un commerce quel qu'il soit ne
saurait étre solidement protégé,
sl ceux qul contribuent le plus
4 son succds ne sont pas titu-
laires d’une Police d’Assurance
dite de ProtectionCommerciale.

8'adresser pour tous
renseignements a la

CANADA LIFE

ASSURANCE COMPANY

Sidge social - - TORONTO

Solide Progrés

Des méthodes d’affaires moder-
nes, soutenues par un record, in-
interrompu de traitements équi-
tables & l'dégard de ses déten-
teurs de polices, ont acquis & la
Sun Life of Canada un progrés
phénoménal.

Les assurances én force ont plus
que doublé dans les sept dernid-
res années et ont plus que triplé
dans les onze dernidres années.
Aujourd’hui, elles dépassent de
loin celles de toute compagnie
canadjenne g'mnmco-m.

La Compagnle d'Assurance
Mutuelle du Commerce

Contre I'incendle

Actlf . . . ... ... $1,1561,243.57
DEPOT AU GOUVER-
NEMENT . ..... $69,660.00

—Bureau principal:—
179 rue Glrouard, Saint.Hyacinthe.

Bureau Principal

angle de la rue Dorchester ouest
ot I'avenue Unlon, MONTREAL.

DIRECTEURS:
J.-Gardner Thompson, Prési-
dent et directeur gérant; Le-
wis Laings, Vice-Président et
Secrétaire; M. Chevalier; A.-
A.-G. Dent, John Emo, Sir

son Macpherson, J.-C. Rim-
mer, Sir Frédéric Williams-
Taylor, L.L.D., J. D. Simpson,
Sous-Secrét.

|IWESTERN

ASSURANCE CO.

Fondée en 1851

Assurances contre Incendle, Assuran-
ces Maritimes, d’Automoblies, con-
tre I’Explosion, I'Emeute, la Désor-
ganisation Civile et les Graves.

ACTIF, au-deld de .. .. $7,000,000.00
Bureau Principal: TORONTO
(Ont.).

W. B. MEIKLE
Président et gérant général
C. 8. WAINWRIGHT, Secrétaire

Succursale de Montréal:
61, RUE SAINT-PIERRE
ROBT. BICKERDIKE, gérant

Alexandre Lacoste, Wm. Mol--

Maison fondée en 1870

AUGUSTE COUILLARD
IMPORTATEUR DE

Ferronnerie . ot 'Q’l.ngn:alllquo. Verres
tres nture, etc.
Spéclalité; — P'ollu dor:'oum sortes.

‘Nos 232 A 239 rue St-Paul
Ventes 13 et 14 St-Amable, Montréal

La maison n'a pas de commis-voya-
geurs et fait bénéficler ses clients de
cette économie. Attention toute spe-

@ aux commandes par la malle.
Messieurs les marchands de la cam-

@ seront toujours servis au plus
mnpﬂx du marche. b

P. A. GACNON, C.A.
COMPTABLE LICENCIE
(CHARTERED ACCOUNTANT)
Chambres 315, 316, 317, edthce
Banque de Quénhec -

11 Place d'Armas, MONTRF A,

'

Assurance Mont-Royal
Compagnie Indépendante (Incendie)

* 17 rue 8t-Jean, Montréal
Fhon. H.-B. Rainville, Président

P. J. Perrin et J. R. Macdonald,
gérants conjoints.

Main 7059
PAQUET & BONNIER

Comptables Liquidateurs, Audi-
teurs, Préts d'argent, Collection

Chambre 501
120 St-Jacques. MONTREAL.

BRITISH
COLONIAL

FIRE INSURANCE
COMPANY

MONTREAL

Capital Autorisé

$2,000,000.00
‘Capital Souscrit
$1,000,000.00
Capital Versé $247,015.70
Actif $1,019,177.68
Passif (Réserve)
$139,911.62

Théodore Meunler; Directeur
B. A. Charlebols, Sous-Directeur

i

L.-R. MONTBR1AND
Architecte et Mesureur,
230 rue St-André, Montréal.

En bcv;lwam aux anﬁomsun. mentlonnez “Le Pll'"l Courant®, av.p.

GARAND, TERROUX & CIE
' ~ Banqulers ot Courtlers"
48 rye Notre-bam__o 0., Montréal.
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ASSURANCES

L'ASSURANCE ET LE COMMERGANT

Le banquier et le marchand de gros qui financent
le détailant veulent savoir s'ils sont protégés en
cas de son décés.

M. A. Gordon Ramsay, assistant surintendant
de la Canada Life Assurance Co. traite de l’assu-
rance-vie au point de vue du banquier dispensateur
de crédit, dans le numéro de Novembre de I'“Union
Bank Monthly”. ‘“Les corporations et les associa-
tions de la nation ne font que commencer a se ren-
dre compte de la part que jouent les assurances-vie
dans les affaires non seulement des grandes entre-
prises mais aussi des moyennes et des petites. Telle
est 'opinion de M. Ramsay qui ajoute:—

“Jusqu’a il y a quelques années la protec-
tion de la famile était la seule fonction de l'assu-
rance-vie généralement reconnue. Un des princi-
paux banquiers du Canada parlant de la relation
étroite qui existe entre l'assurance-vie commercia-
le et 'extension de crédit disai: récemment:—

“Notre banque considére toujours ’assurance-
vie comme un point favorable dans la demande
d'un emprunteur lorsqu’il est capable de montrer
que sa famile et ses affaires ont été protégées par
l'assurance-vie contre la possibilité d’'une mort su-
bite. 1l arrive souvent que la prospérité d’'un com-
merce repose, en grande partie sur la continuation
d’'une seule vie. En pareil cas il est plus qu'impor-
tant de couvrir par une assurance le risque d’un
désastre qui pourrait atteindre ce commerce .par la
mort subite du dit individu. La banque, en consé-
quence, est toujours heureuse de voir la position
d’'une maison fortifiée par des polices associées,
spécialement quand le capital est tellement modes-
te en proportion du volume d’affaires qu’aucun
partie ne saurait en étre distraite sans embarras.”

“‘L’assurance-vie commerciale intéresse aussi
lc banquier quand il examine le risque d’un crédit
au point de vue moral. A ce propos, le président de
la Chase National Bank of New York dit: “Quand

un homme vient nous trouver pour un emprunt

nous désirons savoir combien il porte d’assurance-
vie, non pas tant comme indication de sa puissance
financiére, mais comme indication de sa mentalité,
car I'esprit qui pousse un homme & assurer sa vie
est le genre d’esprit qui conduit 'homme au succes
en affaires.”

“Jusqu’a ces derniers temps, 1’assurance com-
merciale a été principalement considérée comme
utile aux grosses maisons. Mais on en arrive de
plus en plus & reconnaitre que cette forme de pro-
tection est aussi nécersaire sinon plus aux plus pe-
tites corporations, aux petites associations, ou aux
modestes commercants. On n’a qu’a jeter un coup
d’oeil ici et 14 dans un village pour découvrir une
modeste société, que ce soit une épicerie, une bou-
cherie ou un magasin de nouveautés ou un maga-
sin général qui a besoin au moment méme d’une
protection quelconque pour son commerce €t son
crédit, protection que seule la compagnie d’assu-
rance-vie peut procurer.

“Le banquier et le marchand de gros sont vita-
lement intéressés & savoir si tel client en société
sera affecté par le décés de I’'un des associés. Quels
fonds seront disponibles pour l’achat de son inté-
rét ou pour la continuation des affaires. Il se peut
qu’il n’y ait pas de capital suffisant ou de pouvoir
d’emprunt suffisant pour permettre au partenaire
survivant I'achat des intéréts du défunt. Un autre
associé avec du capital est difficile & trouver, sur-
tout & la hite. Fréquemment il en résulte la perte
d’un commerce, perte qui 8’étend & tous ceux qui y
ont un intérét quelconque.

Tél. Est 1708

NARCISSE VENNE

MARCHAND-TAILLEUR

341 Amherst prés Demontigny, Montréal.

Tél LaSalle 2779 Complets faits sur mesure

L. L. SICARD

MERClER CHAPELIER ET TAILLEUR

1245 rue Ste-Catherine, MAISONNEUVE.

~—

Tél St-Louls 9832

A. R. TETREAULT

MARCHAND DE PROVISIONS

280 rue Gilford, com Chabot, MONTREAL

e

_795 rue Saint-Antoine,

| 247 rue Ste-Catherine,

L. ARCHAMBAULT, Enr.

Articles d’épicerie. Spécialités: BEURRE, OEUFS8

34 av. Delorimier, MONTREAL.

Tél. Westmount 7586

L. J. LABERGE

EPICIER

MONTREAL.

Magasin de 5¢, 10c, 15¢ et 25¢ de

LAPIERRE
MAlSONNEUVE. -
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Faciles a vendre dans le- temps de Noél
Préparez-vous pour le commerce de Noél de Lamoes portatives, batteries d’allumage et piles séchec. Prenez en
stock la ligne Reliable et é&tablissez la fondation d’'un commerce immédiat et futur. N

Les lampes portatives et les projecteurs Rellable seront achetés en énorme quantité comme cadeaux par les gens
de la ville et de la camoaghe. parce que ces artlcles sont superbement finis-et qu'ils neuvent donner un long service
satisfaisant.

Les batteries. d'allumage et les plles séches Rellable s¢ v endent facilement aux automobilistes, aux propriétaires
de canot automoblle, aux cultivateurs, et A plusieurs aut res catégorles de gens. Elles sont “puissantes et durables”.
" Les nroduits Rellable sont annoncés dans tout le Canada et fabriqués au Canada. lis établissent un commerce
permanent. o By .

.. Essayez une Batterie et une lampe portatlve Reliable et vous voudrez en vendre. Nous fournissons toutes les aldes
‘ide véhte nécessalres pour reller votre magasin A notre ‘pu bli¢ité. ;
It'y a plug d’argent A faire nour vous avec les produits canadlens Reliable qu’ avec Ies llgnes rivales

- 'ECRIVEZ- AUJOURD’HUI MEME.
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Produxts canadzens
« Puissants et durables.
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En employant le Coton a
Crochet CORTICELLI vos

clients éprouveront une ve-

ritable satisfaction.

Et n'oubliez pas que la satisfaction
donnée a 'acheteur est la base méme
de votre commerce, car elle édifie, en-
tretient et augmente votre clientéle.

BELDING PAUL CORTICELLI LIMITED

Bureaux de ventes:

Montréal, Toronto, Winnipeg,

Vancouver.

Fabricants des Soies en bobines CORTI-
CELLI ainsi que des soies en bobines
BELDINGS.
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LES STEELELAD GALATEAS

Supportent les épreuves de la lessive

cour Rebes elegantes, Bouses, Muddie - obnes ef Costimes O Ljeus. Se

B isuncu U par leur soidhite co de s dura b Coresrs arantios indelcbar’ «

TRD PSMERIN TEXTILE CC., Lismeo /’

TORONTD MONTREAL WINNIPEG
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