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Ce que les
à propos de la

Sauce Lea & Perrins
La Maison Fraser, Viger & Co. Limited, de Montréal, a la réputation dans tout
le Canada, d'avoir la clientèle de.la plus haute classe. Cette maison bien connue
recommande toujours à ses clients ses meilleurs articles.

Dans ses annonces dans les journaux quotidiens, elle attire toujours l'attention
sur "L'Originelle et Authentique Sauce Worcestershire".

AUTHENTIQUE SAUCE WORCESTERSHIRE
"LEA & PERRINS"

Parmi toutes les différentes sauces qui inondent le marché,
la Lea & Perrins, "L'AUTHENTIQUE WORCESTERS-
HIRE" est toujours en tête et d'une grande marge. Sa
saveur est unique et des plus appétissante, différentes de
toutes autres. Nous vendons l'Authentique Sauce Worces-
tershire Lea & Perrins en trois bouteilles de différentes
grandeurs.

Grandes bouteilles, chacune ................ 3100
Moyennes " ............. . 6oc
Petites ........ ....... 35c

Cette annonce n'a pas été sollicitée par nous, et est un frappant exemple
de l'estime dans laquelle est tenue la Sauce Lea & Perrins parmi les épiciers
aussi bien que parmi les consommateurs.

J. M. Douglas & Go.,
Agents pour le Canada.

- Montréaf
Etabli en 1857 Ï

(INDEX DES ANNONCEURS, PAGE 31)
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TENEZ LES MEILLEURES ESSENCES@
C'est le seul moyen d'attirer et de retenir la clientèle des ménagères

soigneuses. Lorsque l'une -d'elles vient à votre magasin et vous demande
une essence culinaire, elle entend naturellement la meilleure, car de la
qualité de l'essence dépend la qualité du mets.

Par-conséquent, donnez-lui les

et vous vous assurerez son constant patronage ainsi que celui de ses amies
et connaissances. Soyez assuré qu'il n'y a pas de meilleurs agents de A A
publicité que les femmes. Si vous voulez qu'elles soient en votre faveur,
donnez-leur toujours ce qu'il y a de mieux. Tout ce qu'on peut mettre de
qualité dans une bouteille d'essence se trouve dans les

ESSE NCES CUINAIRES DE JONAS.

FHeniri Jcnaiims & Cie.,
1em fabt-i oýEàri tff.

Maison Fondée en 1870.

389 et 391 Rue St-Paul, - - Montréal
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La Marque de, Qualité

C'est le Mome nt=
de recommander les Fèves Cuites. Nous sommes en

Carême, la saison de l'abstinence·de la viande. C'est

votre chance d introduire les Fèves Cuites Simoos-

ordinaires, avec sauce chili ou'aux tomates. Vos clients

apprécieront leur pouvoir d'alimentation et de nutri-

tion. Une boite contient autant de- nourriture qu'une

livre de bifsteck.

Poussez vos clients à "acheter par caisse'-ne

soyez pas satisfait avec des commandes d'une boîte.

Pour vous aider à atteindre ce but, nous avons préparé

quelques attrayantes annonces, lesquelles nous serons

heureux de vous envoyer sur réception d'une carte

postale. Écrivez - nous quelques mots ImmédIate.

ment.

Recommandez la larque SIECOE - C'est la larque de Qualité.

Dominion Canners, Limited
lamilton, Canada.

~.V N LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 Mars 1914. #
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FAITES PLUS D'ARGENT SUR
VOS VENTES DE SIROP

La perte de profit et le trouble avec vos clients pour le mécon-
tentement que donne le mauvais sirop sont entièrement élimi-
nés lorsque vous tenez le

Ce splendide produit est main-
tenant offert aux épiciers pro-
.gressistes, en barils contenanto p environ 45 gallons. Nous cotons
seulement un exceptionnel bas
prix dans des lettres confiden-
tielles. Nous acceptons aussi
de payer le fret et de ne pas
fMre payer les barils.L Les épiciers de toute la Province
nous disent qu'ils ont grande-
ment accru leurs ventes depuis
qu'ils commencent à tenir laQ U E Marque "Crown" et que leurE pourcentage profit s'est con-
sidérablement amélioré.
Pourquoi ne suivez-vous pasN Y leur exemple et rendre possible
d'obtenir les profits ajoutés au

moyen de l'active demande pour la Marque "Crown"? Nous garan
tissonsque la Marque"Crown'ne fermentera pas ni ne se gâtera
Si vous désirez essayer ce
Sirop, le meilleur de tous, dans
votre propre maison avant de
décider que c'est une bonne
affaire de pousser cette Mar-
que dans le magasin, nous
serons heureux d'envoyer un
échantillon absolument gratis
sur réception de votre deman-
de.

Si vous connaissez déja la su-
perbe qualité de ce Sirop,pour-
quoi ne pas commander au
moins un baril -aujourd'hui?
Lorsque vous ferez votre com-
mande, nous vous demandons
de mentionner le nom du mar-
chand de gros par l'intermé-
diaire duquel vous désirez que
votre consignation soit en-
voyée.

Envoyez votre commande aujourd'hui.

THE CANADA STARCH C. LIMITED
(Manufacturiers des Marques EDWARDSBURG)

MONTREAL
Usines: CARDINAL, BRANTFORD.

I

Vol. XLVII- No 11.



Vol. LVII-o n. LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 Mars 1914.

PRIX COUJRANTS
Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, Indiquées en caractère

noirs, ont l'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-mêmes. Les prix indiqués le sont
d'après les derniers renseignements fournis par les agents, représentants ou manufacturiers eux-mêmes.

WALTER BAKER & CO., LTD.
La lb.

Chocolat. Prime No
i, bte 12 Ibm., pains

de ilb. et ilb., 0.34
Chocolat à la Vanille,
bte de 6Ibs. 04
German's Sweet, à
s. et àbte de6 Ibo. o. 26
Breakfast Cocoa, bte
de 1/5, J, J. i s., 12
Ibo. to box et 5 Ibm.
tins. 0.39
Chocolat sucré, cin-
quième bte 6 Ibo.

plains de i/S lb. 0.21
Chocolat sucré, Ca-
racas, bte de 6 Ibo. 0.32

He-itftl Falcon Cocoa (Soda
'rrade-Mak chaud ou froid), btes

de 12 Ibo., i lb. tins. 0.34
Caracas Tablets. cartons de Sc,

40 cartons par boîte 1.25
Chocolat sucré, Auto, bte de 6 Ibm. 0.32

Ces prix sont F.O.B. Montréal.
BRODIE & HARVIE, LIMITED.
Farines préparées de Brodie La do:.

Red XXX pats de 6 lbs. 3.10o
Red XXX pqts de 3 lbs. i.6o
Crescent pqts de 6 Ibm. 2.90
Crescent pqts de 3 Ibm. 1.50
Superb pqts de 6 Ibm. 2.70
Superb pqts de 3 Ibo. 1.40
Buckwheat pqts de 3 Ibm. i.6o

Bucwheat pqts de 6 lbs. 3.10
Buckwheat en cartons, douz. I .00
Griddle-Cake pqts de 6 Iba. 3.10
Griddle-Cake pqts de 3 lbs. s.6o
Pancake en cartons, douiz. i .oo

Cartons contenant i doz. paquets de 6
Ibs. ou i doz. paquets 3 Ibo., sans charge
extra.

L. CHAPUT, FILS & CIE,
Montréal.

Thé Noir Ceylan 'Owln La lb.
No ~,i IL 30 lbs. par cie 2oC
No s.i lb. 30 lbs. par csc 21C
No io, i lb. 30 lbo. par cie 26C
No zo, iIlb. 30 Ibs. par cse 27C
No is, i lb. 30 Ibs. par cse 32C
No '5, i lb. 30 Ibs. par ese 33C
NO 30, 1 lb. 30 Iba. par cie 40C
NO 30, 1 lb. 30 lbs. par cie 41c

Thé Vert Ceylan "Owl" La lb.
No 10, 1 s. 30 Ibm. par cote 26c
No 10. 1 s. 30 Ibo. par cie 27c

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

Caisse, 6o paquets de
IS5wîi'H--s-'l i IL, $3.oe.

II~.II
L~~&SOD~i

paquets, $3.O.

WILLIAM CLARK

Montréal
Conserves La do&.

Viandes assorties
Compressed Corned Beef
Compressed Corned Beef
Lunch Ham
Lunch Ham
Ready Lunch Beef is $2.40
Geneva Sausage 18 2.50
English Brawn IS 2.10
Bonelesa Pigs Feet IS 2.10
Sliced Smoked Beef ils i.50
Roast Beef 18 2.40
Ready Lunch Loaves, Veau

jambon, Boeuf, assortis
Ditto
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli

2.40
2.40
4.30
2.40
3.50
4.30
4.25
3.75
3.75
2.50
4.30

i.6o
2.75
2.40
4.30

15.00

Caisse, 120 paquets de
i lb., $30.o

Caisse, 30 pqts iL. et
6o pqts J lb., $3.oo.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ "LE PRIX COURANe,

OEUFS
Producteurs et Expéditeurs :.-

Vous avez besoin 'à cette
saison de l'année de bons
renseignements du marché,
des encaissements rapides, les
plus hauts prix.

Pour ceci, correspondez ou expédiez à

Ojnn, Langlois & Cie, Limitée.
1'ihcpal IM.in r&'oht Il tàih

MONTREAL.

La Continental Bag &
Paper Company, Ltd.

OTTAWA.

Manufacturiers de Sacs Exclusifs.

La Vente des Sacs en Papier n'est qu'une partie de notre
Service.

Nous nous fason% un point d'honneur de ne fabriquer lue
des Sacs de la Meilleure Qualité et dm la plus grande Solidité.

Demandez à votre Marchand en Gros de ne vous fournir
que des

SIACS "CONTINENTAL" ANTISEPTIQUES
DISTRIBUTEURS :

ONTARIO -The Continental Bag & Paprr L.td, Ottawa-ët
Toronto. Walter Woods & Co.. Hamilton.

MANITOBA, A BERTA, SASKATCHEWAN - Walter
Woods & Co., Winnipeg

MLLE ECOSSE, ILE DU PRINCE EDOUARD, OLE DU
CAP BRETON -Thomas Flauagan, Upper Water St.
Halifax.

N»O]>VAlIB4UMSWI«-LiInjnter W htte Agent,.Mair-
ché du Nord. St-Jean.

COLOMBIE ANGLAISE-Smith, Davidson& Wright Ltd.
Vancouver.

PROVINCE DE QUEBEC -The Continental Bag & Paper
Co.. Ltd., 584 rue St-Paul, Montréal.

Vol. XLVII -No i i.
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Park and Beans, sauce tomates is
Park and Beans, sauce tomates 2s
Park and Beans, sauce tomates

boites plstes 38
Park sol Beans, boites hautes

sauce tômates 38

Park and Beans, Plain
Pork and Beans, Plain
Park and Beans. Plain,

plates
Park and Beans, boîtes

Plain
Park and Beans, sauceC
Park and Beans, sauceC
Park and Beans, sauce
oz tangue
Ox tangue
Ox tongue
i ellied Veal
ellied Veal

Tellied Veal
Jellied Hocks
Jellied Hocks

Potted Meats.

0.60
0.95

1.15

1.35

w25 0.95
boîtes

38 1.15
hautes

38 1.35

bhili 25 0.95
'hili 31 1.15

lis 9.00
28 10.00

218 11.00
je 1.50
là 3.00
28 3.75
28 4.30
6s 13.00

Ham, Tangue, Beef and Veal,

1 0. 50
Tongue, Ham and Veal, pâté
Pâtés de Foie
Pâtés de Foie

Clark's Concentrated.
Soupe au poulet
Toutes autres soupes

1.00
1.20
0.90
1.35

doz.
1.00
0.95

Mince Meat
(Tins fermées hermétiquement.)
15S $1.25. 23 1.95, 3s 3.00, 43 4.00, Pu.udn

Anglais ls 1.9o
Plum-Pudding I
Anglais 2S 2.40

Boeuf fumé en trant
ches "Inglasss

Boeuf fumé en tranches
glass"

Boeuf fumé en tranches
giase-

J. M. DOUGLAS
Montréal.

Bi

'ond

bit

MW de

WM. I. DUN
Montréal.

Edward's Soupe
(Potages Granulés, Prépar

La doz. Canistres, 15c. Boites 3 doz.,
grandeur, 4 oz., ar doz. 1.45

Se 5.00 Canistres, 25c. oites 2 doz.,
deur, 8 oz., par doz. 2.35mBORDEN MILK CO., LIMITED,

Montréal.
Liste de prix pour l'Est, Fort William

a inclus.
Prix au

5is 1.50 Lait Condensé (sucré) Détaillant
èsI 2.1 Marque Reindeer (j doz. par cse). $6.oo

s210 Marque Mayflower (4 doz. par ceci 5.25
In- Marque Claver (4 doz. par cie) .. 4.75

& o1 3.35 Lait évaporé (non sucré)
& Ca.,Marque Reindeer jersey1 Botte de

Famille (4 doz. par caisse) 3.90
eus à laver Marque Reindeer jersey, Boite*

La lb. moyenne (4 doz. par caisse) 4.50
Ileuol", boites Marque Reindeer jersey, Boîte

Ib.,5 ptsCd'hôtel (2 doz. par caisse) 4.25
lbs, 5 pqs arque Reindeer jersey. Gallon

4 carrés, isc ('/2 douzaine par caisse) 4.75
"Sapphire" Cafi (avec Lait et Sucre)

es de 14 lbs. Marque Reindeer (2 doz. par cile
pqts de J IL large) 5.00
Jnion", boites Marque Reindeer (4 doz. par cie

14 lbs., pqts petite) 6.00
à et i lb. ioc Cacao (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par cie) 4.0
N Limite de fret: Soc par cwt.

Conditions: Net 3o jours, sans escompte.
ès en Irlande) Lait et Crèmes Condensés.

Blanc.
Paquets. Sc. Cartons i doz. par

carton 0.45
Paquets, 5c. Boites 3 doz. chaque

(assorties), par doz. 0.45

St. Charles "Family"
St. Charles "Hotel"
Lait "Silver Cow"
"Purity"

3.9c
4.25
5.4
5.2.

1 I f-M

La Demoiselle: - "Arrêtez, jean !Voici une
Pompe Boweer."

Jean: -'Oui, mademoiselle."~

La Demoiselle :-"Pendant que vous emplirez le
réservoir de l'auto, nous allons entrer commander
notre épicerie."

Le Vendeur Automatique EXTI3RII3UR de

pour la Gazoline ou Kerosene
vous attire des affaires.

Tous les passants voient l'enseigne et les pompes-une pompe noire
pour la kerosene et une rouge clair pour la gazoline-et bientôt vous êtes
"Prop.riétaire" de leur commerce

Les nachipies à pomfter l'huile se vendent par milliers, et chacun dans
vos environs est votre client légitime pour de grandes quantités d'huile.

Les lampes ne sont pas toutes hors d'usage non plus.
Les autumobiles, moteurs à gazoline. systèmes de lumière à gazoline,

consomment des millions de gallons de gazoline et d'essence.
Ce commerce devrait être vôtre, et il vous viendra avec un système

Bowser.
Le coût en est minime. Les profits sont considérables. Le commerce est

continuel et sûr toute l'année.
Ecrivez-nous et nous vous apprendrons comment faire de l'argent.

S. F. BOWSJPR & CO., Ine.
66-68 Avenue Frazer, - - Toronto, Can.
Pompes fabriquées par des ouvriers Canadiens et vendues par des Marchands Canadiess

isureauz 80 Ventesidans tous les Centres et représntantô pa-rtout.
Détenteurs des brevets et fabricants originels de pompes étalon mesurant automati-

quement à la main et par pouvoir, petits et grands réservoirs. Entrepôts de gazoline et
d'huile et système de distribution. Mesures à enregistrement automatique pour conduits,
système de filtrage et circulation d'huile, système de nettoyage à sec, etc.

Maison Etablie an 1885.
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INTERNATIONAL

QROFAST CALF-MEAL
[ Nourriture pour engraisse- le bétail rapidementi]

Tout fermier progressiste moderne élève ses
bestiaux avecquelque aliment artificiel-le lait est
complètement trop dispendieux.

Il y a de grosses affaires qui attendent le mar-
chand qui vend la meilleure nourriture pour les Oui, Madame,
bestiaux - l'INTERNATIONAL GROFAST
CALF-MEALL eAllez-vous être ce marchand, ou allez-vous
laisser quelqu'autre vous devancer ?

Un côté du sac est imprimé en français et
nous avons des brochurettes, etc., en français pour W I N D S O R
que vous les distiribuiez à vos clients.

Instructions complètes en français dans
chaque sac. est meilleur

Pour prix, etc., écrivez à

INTERNATIONAL STOCK FOOD 00.,
que nous tenions.

TORON TO, Ont.

C'est la saison d'acheter Saindoux Compose
du Poisson

On est en plein Carême-et la plupart des gens désirent du
poisson Vous ne servez que vos meilleurs intérêts en ne
prenant que le meilleur en stock - de la qualité en cette sai-
son dépend tout votre commerce de l'année.

La Marque TlIlSTLE fera les
délices de vos clients Reconnu comme le meilleur

Le nom et la célébrité du poisson de la Marque "Thistle" sur le marché.
ont apporté crédit et honneur aux producteurs et amènent
de l'argent au détaillant.
L'étiquette "Thistle" sur les Haddies, Harengs salés et fu- Il n'en existe pas qui ait un
més, Harengs àlasauce TomateetThon, est connue dans tout
le Canada pour garantir la propreté, l'authenticité et la sa-
veur naturelle du poisson fraî'hement pêché et aussitôt mis
en boîtes en sortant de la mer.
La propreté de la Marque ''Thistie" est toujours proverbiale
-la saveur est fine-toujours authentique.
Un grand tribut à cette marque, est que quelques fois la de-
mande excède l'approvisionnement. Aussi ayez votre appro-
visionnement à temps.

ARTKUR P. TIPPET0 £D9Iu4ew~DiKeI 1
MONTREAL, Agents QUEBEC Rue Mi , e MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"'.

Vol. XLVII--No ii.



LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 Mars 1914. Vo.XVIN .

Lait condenaê.
L

- .Marque Kagle, 4
doz., chaque

Marque Gold Seal,
doz., chaque
doar hque leg,

Marque challeng,

Lait évapor6.
Marque Peerless "Hotel"$. i doz.,

chaque
Marque Peerles, "Boite Haute", 4

doz., chaque.
Marque Peerless "Pour Famille", 4

doz., chaque
Marque Peerless "Petite Boite", 4

doz., chaque

a eu.

6.0o

5.25

4.75

4.25

4.50

3.90

2.00

CANADIAN FAIRBANKS-MORSE
CO.. LIMITED.

Montréal.

"Paios" ("Le savon qui
nettoie".)

Par douzaine de boî-
tes o.80

Boîte
Boite
Boite
Boite

Yankee Cleaner.

gallon
gallon
pinte
chopine

$1.oo
o.6o
0.:32
0.20

Dix pour cent d'escompte sur toute
commande de douze boites assorties.

THE CANADA STARCH CO., Ltd.,
Manufacturière de marques Edwards-

burg.
Empois de buanderie. La. lb.

Canada Laundry Starch (caisse de
40 Ibs.) o.o6

Canada White Glosa (caisse de 4o
Ibs.) paquets de i IL o.o61

Empois No i. Blanc ou Bleu (cais-
ses de 8Ibs.), boites en carton
de 4 lbs.' 0.07

Empois No i, Blanc ou Bleu (cais-
ses de 48 Ibs.), boites en carton
de 3 Ibs. 0.07

Kegs No i d'Empois Blanc No i
(caisse de zoo Ibo.) o.o61

Barils No z (2oo Ibm.) 0.061
Edwardsburg Silver Glosa, paquets

chromo de x lb.os (3Ibs.) 0.0.71
Empois Silver Glos (48 Ibm.) en

canistres de 6 Ibm. 0.08
Empois Silver Gloss en boites à

coulisse de 6 lbs. o.o8
Kegs Silver Gloss, gros cristaux

(zoo Ibo.) 0.07
Benson', Satin (28 Ibm.) boites en

carton de i lb., étiquette chromo 0 '071
Benson's Enamel (eau froide>

(40 Ibs.) la caisse 3.00
Benson's Enamel (eau froide)

la caisse (2o Ibo.) 1.50
Casco Potato Flour (2o lbo.) 0.10

Ceflulold.
Boite contenant 45 boites en car-

ton, par caisse 36
Empois de cuisine. .6

W. T. BensGn & Co.'s Celebrated
Prepared Corn (4o Ibs.) 0.071

Canada Pure Corn Starch
(40 Ibo.) o.o6
(Boite de 2o Ibs.. ic enl plus.)

9 W CILLETT COMPANY LIMITED
Toronto, Ont.

Omo

AVS. -Z.I.eprk cotE dauscette
lite i-ont pou- miorchsndlsca ux

poits de dittribaton degrodar à
)nterto et Québec, excep.té 1 où

pje im. ~éciales de prix plus
élevés 'ont en vig 'cur. et Ils sont
sujets à varier sans Vs

Levain en Tablettes
§&Royal."

Botte Se paquets à
Sa...la botte $1.15

Lessive .Iç1ýoudre

La ose
4 doz. à la caisse $3.50J
3 caisses . . . . 8.40
5 cakseB Ou plus 8 35
Poudre à Pâte 'Mg@"

- Ne contient pas d'aiuc.
La dez.

-~&4oz . de 5c. .. $0.60
taR 4d'rz <le 4 oz. .'75

4Ut1 4doz. de ô oz.. 1.00
4 duz. de 8 oz... 1.80
4 iloz. <le 12 oz. . . 1. MI
2 dcuz. de 12 oz. .. 1.85
4 4doz. de 16 oz.. 2.25
2'doz. de 16 o'z. %302Sl
1 loz. de 23411)à . 6380

doz de 6 dIibs 9.60
O oz. de6(

s i i doz. de 12 oZ. la iose
lm 1 doz. de lu oz. $ 6.'O0

Vendue en canistres. eulement. *b
Remise spéciale de 55re aecordée sir le.

commandes de 6 caisses et~ plus de la
Poudre à PAte "Magio".

___ __ ~ 4;2=~~~----'* - -._____ -- - ~ - -

LONGUEUR: 425 PIEDs'HAVTEUR: 15 PIEDS-P OFONDEUR: 120>PIEDS
CAPÂCITe: 200.000 BARS PAR AN.

]BRASSERIE ]FRONTENÂC
La Plus Belle à a Plus Veste - La Mieux Am#angée du Pays

Jugeant que le temps était arrivé de doter ie Camais d'une Grande brasserie Moderne, omtllY4 pour'produire mune bière qui égale
les meIllieures bières Importés% un giroupe d'hommes d'afaras Caçadene, après treis unseffrse 'tds vcl oouedeprse

MlleEnd A BAoontruitj. a@méagé, ouullé la Braserie Meumentale en briques, saler et olment, qui s'élève vis-è.vis de la gare du
Oet dnsott Brsseiemodèle, suladirootlond'experts Brasseurs,qVe*M Produite

LA BIElE FRONT»N C estn vente partout.

FRONTENAC REEAL ýLMýE
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F Un moderne produit d'allumettes, cela vous paiera de tenir lest

AliumetLes "OASLI.OITER" de Eddy
L'allumette a
4Y pouces de long.
vous ne pouvez pas
vous brûler avec
elles.

Elles sont économi-
ques, car vous pouvez
allumer plusieurs becs
avec une seule allu-
mette.

The Geo. E9. Tuokett & Son
HAMILTON, ONT.

Co., Llmlted.

CHARBON
Anthracite et Bitumineux.

Expédié par voie ferrée ou voie d'eau à tous
endroits de la Province de Québec.

GEOIRGE HALL, COAL GO.

OF CANADA. ILIMITED.

1L26 mua IMT-PIBRIRB,MORAL

LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU
sont u remèêde simple et efficace contre tous les maux de tete-un remède que chaque marchand Peut recommander commeun curatif sûr etrade

Si vous ne connise pas l'à Poudres Ne et si vous êtes sujet aux maux de tête, essayez-les vous-même
à nos frais au moyen du cou pon ct-joint.-

Comme remédf contre les rhumes et lesPODESNRV S tiroiibleftbro:chlqin.s, leSrpdeGoudron Veuillez m'envoyer une botte régulière
POUDES MES t dhuie defoi de oru deMatheu &,tde Poudres Nevies de athiou àl1adresse

DO MATHIEU fameux et cette préparation k oeur des Pou- suivante
dres Noivines-marche à grands pas dans Nm........ ........la même voie.

LA CIE J. L EATIIU, Nmd amio de ..m....

Poriar.Rue ...................................
8herbooke, * P. Q. Ville ou village.....- . .

MM. L Chaput, Fils & Ci*, Umitd. oic............
Dépositaires en Gros Montréal, P.Q Poic .................

Votre' recommendatio)n
influence toujours les achats de vos clients. Vous pouvez recommander avec certitude le

uLdor -,q-
r-TIM:Sucre Granulé

comme un sucre pour convenir aux plus difficiles. Il soutiendra l'expérience.
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Soda "Maglo' la Ces

No., ass . pqte de
111). ........ 2.85

5 caisses. ... 2.75
1801).4 No. 5 caisse
mi . 100pqts de 10 oz. 2.1)(

Ca .. . 2PA

*IarbonsIe de soude suPérieur
de 980111e0t"

Caques de lof) bs., par caique 827

Barils de 400 Ibo., par bai-il . 7.00>

Crème de Tartre de
"I'.,,,'tt

La des.

j% lb. pqts. (4 doz. dans
OILiTft la calesse) . . . $1.10

.1' lb. pets. (4 doz. dans
la Ca Case) . 2.2o)

La Ce*

4.doz. pqta., M4 lb., assor- 1 $8. 80

>lb. canîstres rondes. avec cou-
vercles fermant à vis (4 doz. dans
la caisse). .. ....... 2.60

1 lb. canîstes rondes, avec couver-
cles fermant à vis (3 doz. dans la

caise . . . . . . . . 4.70

6 lb. oanmtreo carrées (X4 doz. dans L b

la caibse .. .. ...... 0.80
10 lb. boites en bols . . ., 0.83
26 M. seaux en bols 0. ,

100 1h. barils.........0.31
860 lb. barils.........0. 80>j

N. K. FAIRBANK COMPANY
LIMITED
Montréal

~ Prix du Saindoux
OComposé, Marque

BOAR'S HEAD. F.
0. B. Montréal.
Tinettes 6o lb. o. i11

CONm UNO- Tierces 0.11
Seaux en bois, 20 lbs. .1
Chaudières, 20 lbs. o.ïl
Caisses, 3 lhs., 20 à la caisse 0. 12
Chaudières, 5 lbs., 12 à la caisse o. iiZ
Caisses, îo lbs., 6 à la caisse o. iii

GUNNI LANGLOIS & CIE, Limitée,
Montréal

Prix du Saindoux

Composé, Marque

EASIFIRST

Tinettes 6o lb. o.iii
Tierces 0.11

Seaux en bois, 20 lbs.
Chaudières, 2o lbs.
Caisses, 3 lbs.
Caisses, 5 lbs.
Caisses, 10 lbs.
Pains moulés d'une livre
IMPERIAL TOBACCO CO.

NADA. LIMITED.
Cigarettes

Athiete
Bouquet, boite 350, par boite $2
Calabash
Columbia "tout tabac"
Coronet 2
Dardanelles "Turques", bouts il

2.25
2.15

lb. 0.12
lb. 0. 12
1b. 0 .12

0.12J
0F CA-

Le~ 1,000
$ 8.so

.o8 5.95
11:20
Il .50
18.5o

nis 12.50

Dardanelles "Turques". bouts liège
ou argent

Derby, boite de fioo, la boîte,
U!î2; le 1ooo

Empire Navy Cut
Fatima
Guinea Goid
Gloria
Gold Crest
Hassan 44Turques"

Imperia, A A
Imperial A A i
Mecca "Egyptiennes"
Mogul "Egyptiennes" bouts unis
MMogul "Egyptiennes" bouts en

liège
Murad "Turques", bouts unis
New Ligbt 'tout tabac"
Niobe Turques
Oid Cbum
Oid Gold
Pail MaIl "Format ordinaire"
Pal! Mail "Format Royal"
Players Navy Cut
Richmond Straight Cut
Sweet Caporal
Sweet Sixteen
Sub-Rosa "tout tabac"

Cigarettes importées
Capstan "douces et médium"
Capstan, boîtes de 10 avec porte-

cigarettes
.Soussa, importées du Caire, Egyp-

te, extra fine, NO 25
Extra fine, No 30
Kbedivial il
Three Castles, boites de fer-blanc

505 et boites de cartons ios
Three Castles, boites de fantaisie

Tabac à cigarettes
B.C. No 1, 1/13

L

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX rCnIllRANV.

12.75

6.85
8.20

10.25
8.20
5.95
6.20
8.50

27.00

12.25

12 .25
12.25
8.50
8.00
8.20
6.50

19.00
25.00
8. 4o

11.20
8.5o

12.50

12.50

20.00
23.00
30.00

15.50
16.00

a Lb.
$1.10

a du succès partout. Vous pouvez en faire un succès pour votre maga-
sin si vous la recommandez. Elle plait 'à la cliente 'à cause de son pou-

~-voir de nettoyage. Elle plait au marchand 'à cause de notre publicité
étendue, dispendieuse, persistante et convaincante, qui atteint tous les
lieux et stimule la demande.

La poudre à laver* GOLO DUST se vend presque d'elle-même.

Fabriquée par

', N. K. Fairbank Company Limited.
MONTR!AL.
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Catsup aux

Tomates
Il y a d'excellentes affaires à faire à cette
saison de l'année dans le catsup ; spé-
cialement si vous vendez la délicieuse
Marque E. D. S.

Le Oatsup aux Tomates E. D S. est soi-
gneusement préparé dans les cuisines
hygiéniques E. D. S. Aucun préservatif
ou colorage artificiel n'y est absolument
employé. Les meilleures tomates et de
pures épices seulement y sont employées.

Le Catsup E. D. S. n'est surpassé par
aucun autre importé et se vend à plus
bas prix.

Fait seulement par

E. D. Smith & Son
LIMITED

WINONA, ONTARIO

AGENTS.

NEWTON A. HILL.
W. M. DUNN,

K.Ua. COLWELL,
J. esses,...

* Toronto.
- Montréal
- l Ulm.

* Heinfax K. K.
- * Hamilton.

DEPUIS UN SIECLE OU PLUS
St-Vincent a expédié le gros de l'approvisionnement du
monde en fait d'Arrowroot, parce que la St. Vinoent
Arrowroot est la meilleure.
Comme article courant de ménage il s'est fait une place
danis nombre de domiciles ; ses qualités salutaires et nu-
trit ves en font un aliment sain et bienfaisant pour les
jeunes gens, les gens âges et les invalides.
La grande variété de mets délicieux qu'on peut con-
fectionner avec cet aliment explique le "pourquoi" de
sa popularité. Il se digère très facilement.
Faites bien savoir à votre clientèle que vous avez la
St.Vinoent Arrowroot et vos ventes seront considéra-
bles. Pour renseignements et échantillons écrivez à
J. Elliot Sprott. Sécrétaire.

ST. VINCENT ARROWROOT CROWERS
AND EXPORTERS' ASSOCIATION

Vol. XLVII -No i i.
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Athlcte. 1/13 10
>Sweet Cap-4oal, 1/14 11 M O T NDeux questions à propos. Tabacs coupés Léak Lb.R A~ N
Old Chum. 1/11$09
Lord Stanley, tins Y2 et Y lb 1.16 LsEiesi at

Y a-t-il de l'argent à faire ? Meerschaum, 1/11 0.87 Lspiesdétaillat
Athiete mix. Tins Y2ety 1.42 qui désirent plaire à leurs

Auigmenteroait-efles tuM affaires? Old Gold, 1/12 1.03 clients devraient être certaineSeal of North Carolina, i/ip o.98
Dukc's Mix. "Cut PIug" , 0.92 de pouvoir leur fournir les véri-

Laissez-nous répondre pour vous, Old Virgimia, pqts Sa et 1 1. 0.75 tables
M. l'EicierDuke's Mixture "granulé"
M.l'p/îe. i bags, 5 Ibs. carton 0.94

Il y a plus d'argent dans les Bull DurhamBake '
i/i0 bags, 5 lbs.* carton, la lb. 1. 25
x/i6 baga, 5 Ibo. carton, la lb. 1. 25

fèves, -au Lard: de Clark OdVirginia, pqts t/i6 0.70C oa
Calabash Mixture, tins 14 et i lb. i.2o

que dans, toute autre marque, Calabashl Mixture. tins 1I.25

parce que- Capatanh Mixture, tins 1.40 and
CptnNavy Cut "impôrté", tins

Elles sont les meilleures sur le 96, Medium et Fort 1.5o
marché. Capatan Mixture, "impdrté", tinsCh oae
macé.Smedium 1.50 o ol t

Elles sont bien annoncées. Pride of Virginia, "importé", tins .5
1/10 15

Elles se vendent aussitôt. Old English Curve Cut "importé", avec la marque de com
tins i/10 lb. 1.35 merce sur les paquets.

Tuxedo "importé", tinsi /îo lb. 1.37 Ce sont des marchandises
Elles ont la Réputation et Lticky Strike "importé", tins 1/Ko .S0dormirode esmilue

Rose Leaf "importé", à chiquer, d rme rrlsmilue

la. Réputation amène pqts i oz. 1.30 du monde au point de vue de la
Tabacs à chiquer "importés" La Lb. pureté et du goûit.

les affaires Piper Hiedsiecc 1.22 manufactrées uniquement par
Tabacs en poudre La Lb. WALTER BAKER & CO.,

W. Clark Limited Copenhagen, en boites 1/12 lb. Mo0.al9Cn Dorcoaeras
Rose No 1 de Landry 0.32 ETABLIE EN 1780. an

MONTREAL Rose No i de Houde 0.34
EMPIRE BRANCH

Tabacs à chiquer
-- Club barres, s à la barre, 6 morc. àte Prêt Immobilier, imitee la lb.. boites 5 lbs. 0.42

244 Rue StfrCatherine Est V M ds.5 s23i b. as ls 0.40 MAAILLE, OENDREAU & CIE
Montréal. Snow Shoe, barres, 6 V3 morc. à lucesur eS. LACAU.ZLU à I

Phone Bell Et 8779 la lb. 0.45 13PECIERS EN CROSStag, s 1/3 morc. à la lb. Y.' butts 0.39
SUREAU DE DIRECTION, Black Watch, 6s 04 fiottusd éass I

Pu.Ieau . ~.... auin paracen Bobs, 5s et los 0.39 topâ, Fraîte Secs, Thé, vins,ancien échevin- sa.Pdsla..m, M. 4..A. i4a Currny o . iuus urs n. ecvallée maire de Montréal ; Sewoeé.f.Trrrnc, o 0.9 ~ k* ,SceEcEc
ria,, 8 l ArthurOGainé, avocat; Dfrsetsus, M Pay Roll, 7Yas 0.59
1.. 13. oerion, @noiespréuident de laChambre Empire Navy Cbewing, barres, 1 pcaiéd isd es e8d
de Commerce du District de Montréal, membre4Séiltéd isd Mn eScl
d: la commission du HA[vre de Montréal; M. l. oz., boîtes 7 lbs. 0.53 et de Tarragone.
»r ,.OGoteancien maire de Magog; M. le Tabacs à fumer en palettes La Lb.
Dr ilP. floatand capitaliste; M. Y.-B. Fontaine,

di ét d e "heCadiau Adver tulag Rosebud, -3x3, 7s Y, cads, 8 lbs. 0.50 8M9 Rue St-Paul et Id Rue BI-Disler
Limitcd, ; Gérant s M. L.-W. Gauvin, ex-iW1. Pdobre,î z. oc aMNRÂ.

uuetsurintendant de la MetropouLa "M« Pero brtes, de6 obs., o. moc sa 8OT
duo. CO. l. otsd b.05
,si VOUS AVEZ BESOIN DE CAPITAL Empire, 6s et 12S 04
Pont acheter une propriété ou pour vous litir Rosb, 6s 0.45incivzvosau "Paêt Immobilier, Limitée".,, 7
qui vous prêtera e capital sans intérêt avec Shamrock. 6s 0.4
gane fclilé. de rembouremet Tabacs hachés C O O A

ssm de pre "PfhimbfeLId" Great West, sac, 8s 0.59
sottle j.ellreéetn Reeugai, cube cut en botsdeN on Sueréî'intert quenaat îpYer sur nep . . t bie e9 0.70 COOA

ordinaire. Taxi, crimp cut, boites los 0.78
RPSETNSDEUMDESI-Le "Prêt HENRI JONAS & CIE, DE I ULmo imirUitée" n'a Ps encore d'agence MonBal VerICSem a el

A.s tou kea Districts et est disposé à entrer en

ri.rparers avec des représentants bien q"ofl Pâtes Alimentaires. La lb. Beo sdel Cusn
Etaivez en tdldphonez pour avoir la -Macrni "Bertrand" o.o8 Beon del Cus e

brochurette explicative gratuite. Spetiel "Bertrand" 0.o08bete e b
Alphabets "Bertrand" o.8 abrîqad par
Nouilles "Bertrand" o.o8 uA'o e

Losu os ýrne otevtie Coquilles "Bertrand" *0.08 JON r m î
Lorqu vos rrage VorePetites- Pâtes, etc. _____ P.________&_CO$$

aye-sindemetr-l molfprncpa-I-- Extraits Culinaires. La doz MILLIVAX, N. e
la aueu o i srale ieX 811 Y a I oz. Plates. Triple concentré 0.84 J.ÀLTAYLOI, Agen , Mentw éal

vue du passant 2 OZ. Plates. Triple concentré 1.57'



..

Vol. XLVII - No i i. LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 Mars 1914.

La Faile Prparée de Brodue
Vous Conserve Vos Clients.

Touown digue de cenfian elle est pif4r4. à
toutes les aube 1aunes.

UN BON VENDEUR.
Vewe la corn des éDicior dans chaq»u

carton.

Brodie & liarvic, Liunited
14 et 16 Rue Bleury,

Tél. Mala 436. RORMUL

Le Savoli FELS-NAPTIIA
est éclaire-magasin pour
l'épicier et un soulage.
travail pour la femn»,;
ceci est prouvépar l'egp6-
rience journalière des Opi-
ciers et de leurs clients.

ECOLE
PLYTEOHNIQUE

£j*men d'Admission
1914

Cours préparatoire, division deu
ingénieurs et divisiîon des archi-

tectes:

1ère Session le lundi 1er Juin.

2ème Session le lundi 1er Sept

Pour détails et prospectus, s'adres-
ser au directeur de l'Ecole Polv-
techniqu-è.2 2 8fFue _5t-l3enis, Mon.

tréal.

a o;, Carrées. Triple concentré K1.88
4 09. Larrees. Triple concentre 3.34
8 o;;ý Lalrées. Triple concentre o.id5

10 oii, Larrées. Triple concentre. 12.00
2 p;. R<ondes. Quintessences i .96

21 0 Rondes. Qjuintessences 2.19
5 Qu. Rondes. Quintessences 3.75
8 Rý. Rondes. Uuintessences 6.67
4 q?. Carrées. Quintessences. Bou-

chons émeri 3.75
,4 oz. Carrées. Quintessences. Bou-

chons émeri 7.50
p z. Anchor. 1 .00

*oz. Anchor. 1.75
oz. Anchor. 3.00
oz. Anchor. 0.00

Soz. Golden Star "Double Force" 0.75
4 oz. Golden Star "Double Force" 1. 25
8 oz. Golden Star "Double Force" 2.25

16 oz. Golden Star "Double Force" 4.25
2 oz. Plates. Soluble. 0.75
4 Oz. Plates. Soluble. 1 .25
8 oz. Plates. Soluble. -2.25

16 oz. Plates. Soluble. 4.25
i oz. London.* 0.50
2 oz. London. 0.75

Extraits à la livre de $1 .o0 à 3.00
Extraits au gallon de $6.o00 à 24.00
Mêmes prix pour.extraits de tous fruit&.

Moutarde Française. La grosse

Pony Mustard, 2 doz. à la cse 8.40
Small Mustard, 3 doz. à la cse 7:80
Medium Mustard, 2 doz. à la cse 10.80
Large Mustard, 2 doz. à la cse 12.00
Tumblers Mustard, 2 doz à la cse îo.go
Muggs Mustard, 2 doz. à la cse 13.20
Nugget Tumblers, 2 doz. à la cs 13.20
Athenia,îTumblers, 2 doz. à la cse 13.20
Gold Band Tumblers, 2 d. à la cse 13.80
No 64 jars Mustard, i doz. à la cse 18.00
No 65 jars Mustard, i doz. à la cse 21.00
No 66 jars Mustard, i doz. à la cse 24.00
No 67 jars Mustard, 2 doz. à la cse 13.20

No 68 jars Mustard, i doz. à la cse 15.00
No 69 jars Mustard, i doz. à la cse 24.00
Molasses Jugs Must., i d. à la cse 21 .o0
jarres i gai. Mustard, i d. à la cse 36.00
jarres 1 gaI. Mustard, i d. à la cse 34.oo

Vernis à chaussures. La doz.

i doz. à la caisse.

Marques Froment. o. 75
Marque Jonas. 0.75
Vernis Militaire à l'épreuve de l'eau. 2.00

MATTHEWS-BLACKWELL,
LIMITED

Montréal. Canada.

ë., 1 No0 .

Lard en baril

Lard pesant, Marque Frontenac
Short Cut, brI. 35/45. 29.00

Lard pesant, Marque Frontenac
Short Cut, '/2 brI. 15.00

Lard pesant, Marque Champlain
Short Cnt, bit 45/553 28.30Ô

Lard pesant, Marque Chanmplain
Short Cut, 'A2 brl. 14.75

Lard pesant, Marque Nelson, dé-

sossé, tout gras, brl. 40/50
Lard clair, Marque Nelson, pe-

sant, 3/1 brI.
Marque Dorchester
Marque Dorchester, 3/2 brl.

Saindoux Composé

Tierces. 37 lbs. lb.L
doiteis s0 Ibo. net (doublure par-

chemin)
.rinettes, 50 Ibs. net (Tinette imi-

tée)
Seaux en fer, So lbs.
Seaux de bois, 2o lbs., net $2.15
Seaux de fer-blanc, 2o lbs. $2.05
Caisses i0 lbs. tins, 6o Ibs. en cais-

ses, bleu
Caisses 5 Ibs. tins, 6o Ibs. en cais-

ses, bleu
Caisses 3 lbs. tins, 6o Iba., en cais-

ses
Briques de saindoux, 60 lbs, en

caisse

27-00

14.00
26-30

13.75

o.10o1

o. loi

o. loi
0.10ot
o. lot
o.1lot

0.1 I

o. ii

0.111

0.12

Saindoux garanti pur

Tierces, 375 lbs.
Boîtes. 50 Ibs., net (doublure par-

chemin)
Tinettes, S0 Ibs., net (tinette imi-

tée)
Seaux de bois, 2o Ibs., net (dou-

blure parchemin) $2.90
Seaux en fer-blanc, 20 lbs.

brut $2.80
Caisses, io Ibs., tins, 6o Ibs., en

caisses rouges
Caisses, 5 lbs., tins, 6o lbs., en

caisses rouges
Caisses, 3 Ibm.. tins, 60 lbs., en

caisse
Saindoux en carré d'une livre, 60

Ibs.. en caisse

0.14

0.141

0. 141

0-.141

0.14

0.141

0.15

0.15

0. 15J

Viandes fumées Marque "Anchor"

jambons: Première qualité.
Extra gros, 25 à 4o lbs.
Gros, 20 à 28 lbs.
Moyens, 15 à 20 lbs.
Petits, moins de 8 à 15 lbs.

jambons désossés, roulés, gros
18 à 25 lbs.

jambons désossés, roulés, petits
12 à i8 lbs.

Bacon, Spécial Rose Brand
Bacon Anchor Brand, à déjeuner,

sans os, choisi
Bacon Windsor, dos pelé
Petit bacon roulé, épicé, désossé,

8 à 12 lbs.
Cottage Rolls de 4 lbs.

Saucisses

Bologna (Bondon de Boeuf)
Bologna (Enveloppe cirée)
Brunswick
Frankfurts
Polish

Saucisses fraîches.

o.16
0.17
o. î8
0.19

0.19

0.21
0.22

0.181
0.23

o. l s
0.18

0.09*
0.09
0.12
o.1"

0.10

Saucisses de porc, tripes de porc 0.o9*

Saucisses de porc, tripcs de mouton o.10
Saucisses Marque "Rose" o. 16
Saucisses Cambridge (paquets de

i, b. o. loi
Saucisses de fermier 0.10

Boudin blanc anglais 0 .071
Boudin noir anglais o.o8
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AGENCES

LAPORTE, MARTIN, LIMITEZ,

Légumes importés

«'LE SOLEIL"

Asperges C/S

Pointes de Tête seul., YÏ flac. 4o à. 22.00
Pointes de Tète seul., 36 kilo, 100s. 27.50
Pointes de Tête seul., i kilo, 505. 27.00
En Branches Géantes, bocal, 16 s. io.oo
En Branches Géantes, 34 kilo, zoos. 27.00
En Branches Géantes, i kilo, 50 à. 25.00
En Branches Grosses, YÏ kilo, zoos. 24.so
En Branches Grosses, i kilo, so0. 23.50
En Branches Extra, i kilo, 50 a. 22.00
Coupées sur Extra, YÏ kilo, zoo a. 22.00
Coupées sur Extra, i kilo, So o. 21.00
Er. Bra 'nche. Fines, Va kilo, 100 8. 22.00
En Branches Fines, i kilo, So 5. 21.00

Flageolets

Extra Fins, V kilo, 40 s.
Extra Fins, V kilo, zoo s.
Moyens, Va kilo, zoo 8.

Haricots

Verts Extra Fins, Y3 flac., 4o à.

9.50
13.50
11.00

Verts Extra Fins, %a kilo, Io s.
Verts Fins, V kilo, zoos9.
Verts Fins, qMi o, 50 s.
Verts Moyen, kilo, 100 s.
Verts Coupés, Vakilo, log s

1300-
11.50
11.00

7.50

7.50

Divers

'Carottes tournées, %a kilo, zoo s. zo.50
Carottes tournées, i kilo, s. 10.00
Choux de Bruxelles, Yi kilo, zoo s. 9.50
Choux de Bruxelles, i kilo, 5o s. 9.00
Côtes de Céleri, VI kilo, zoo o. 8.00
Côtes de Céleri, i kilo, So s. 7.5o
Céleri (pieds), Va kilo, îoo s. .0o
Epinards en Purée, 34 Blac., 4o0a. 8.oo
Epinards en Purée, a kilo, 100os. 10.00
Epinards en Purée, i kilo, Soso. 9.50
Fonds d'Artichauts, Va kilo, 100 S. 33.00
Salsifis, Va kilo, zoosà. 11.50

Macédoines

Extrà c:toix, No z, %a flac., 40 s.
Extra choix, No i, Va ilo, zoo 9.
Extra choix, No z, i kilo, p0 s.
Sans marque, No 2, Va kilo, 1005o.

Petits Pois

Sur Extra Fins, Ma flac., 4o s.
9.00 Sur Extra Fins, y3 ilo, 100 s.

8.50
12.00

11.50

Extra Fins, a kilo, zoo s.
Extra Fins, i.llo, 50 s.
Très Fins, % kilo, zoo s.
Fins, 54 kilo, 1oo s.
MI-Fins, 34 kilo, zoo 8.
Moyens, No 1, Y3 kilo, 100 a.
Moyens, NO 2, ý4 kilo, 100 s.
Moyens, No 3, Y2 kilo, ipo s.

Petits Pois Fra. Petit

Fins, Va kilo, îoo s.'
Moyens. Va kilo, zoo s.

Soup es

Cerfeuil, Va kilo, zoo s.
Crème de Céleri, % kilo, zoo a.
julienne, %a kilo, 1oo 9.
Oseille, %a kilo, zoo a.
Printanière, YÏ kilc, zoo s
Tomates Purée, Y3 kilo, zoo s.
Tomates Purée, z kilo, 59 s.

Huile d'Olive "Minervae

9.00 Caisse
Caisse
Caisse
Caisse

ïo.oo Caisse
35.50 Caisse

12 bout., litre
12 bout.,- qrts.
24 bout., pts.
24 bout, Yi pts.
2 esagnons, 5 galîs.
6 estaguonS, 2 galls.

MM. Mannlg & 0o, i9ie
LA BARBADE, Anitilles Anglaises

Désirent attirer l'attention du Commerce d'Lpicerie on gros sur le fait que la
plus scrupuleuse attention est toujours donnée par eux à la Pureté et à la qualité
de la

Zxta Fancy».

Mélasse de la Barbade,
expédiée de l'île sous leur Marque de Commerce. Absolument aucun adultérant n'y
est employé. RPiNÀ T NGO

W. S. aOODtIUGH & Co.,
312 Edifice du BOARD 0F TRADE,

MONTRE

EN ECRIVANT AUX A'MNONCEURS. CITEZ -LE PRIX COURANT.
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Profits, et Livres
Chaque fois quie vous vendez quoi que

cernait £ votre comptoir, la justesse de vos
balances détermine votre profit ou votre
perte. Il vaut mieux, pour vous ne pau
avoir de balance du tbut que d'en avoitr
-une inexzacte, car-les emrurs qu'elle vous
fait Gommettre vous causeront bik-n des

cliente mettront en doute votre honné- ,.)
teté et vous perdrez
leur clientèle. Si la
pesée est trop lourde
vous perdrez de l'ar-
gent à partir dujrKù vous commencerez

à ous en servir.

Fa 1 RBA11N IÇS
"gLes balanoes quji ont rend .psg ut.

alles sont manufacturées depuis plus de 8o ans et ont un e
réputation internationale pour la justesse et la duiée. 1 es
Balances Fairbanks ont été adoptées par les gouvernements
des 13tats-Unis, du Canada et. étrangers, et sont universelle-
ment employées dans presque tous les cas où l'exactitude des
poids entre en ligne de compte pourréaliserdes bénéfices. La
Bascule Transportable illustrée Ici est notre type étalon pour la
pesée de tons les genres de marchandises générales. Comme
pour tontes les Balances Fairbanks, toutes ses parties sont
fabriquées au moyen des meilleurs matériaux ;les supporte et
pivots sont en scier finement trempé. On les livre avec ou
sans roues. Diverses grandeurs, pesant de 400 à s,soo livres.
Ecrivez pour avoir notre. Catalogue et nos prix.
THE CANADIAN FAIRBANKS-MORSE CO, Lw"iei

S4 Ru'e St-Atntelne, MONTREI.

"6Cow Brand" signifie
pureté de Soda.

Ls cuisinières soigneuses insistent pour avoir ce soda
fameux dont la qualité est bien prouvée. Etes-vous prêt
pour la demande de soda actuelle et pendant l'automne ?

VOTRE FOURNISSEUR EN GROS A "ICOW B3RAND"

CHURCHI & DWIGHT
Manulaisturiers LIMITEL

MONTREAL

AVIS S PECIAL: Le Système'de Comptabilité Barr est une invention
Csnadienne.bonafide entièrement protégée psar de valides brevets. Il
nly a et il n'y à jamais eu de procédures légales de prises contre ces
brevets, quoique tous les concurrents disent le contraire. Nous fai-
sons cette déclaration car nous savons que quelques marchands ont
été trompés et qu'on les a induite à acheter d'autres systèmes de
comptabilité au moyen des ces "on-dit".

(Signé), BARR REGISTERS LIMITED.

Vous avez besoin d'un
Systme de Comptabilité Blarr-et

pour de bonnes raisons.
Modèle do'CaMipe de C..ptëèh-Feu6 Le Système de ComptabIIté Barr aide plusieurs marchan ds progressifis

à surmonter 'e trouble et l'ennui de tenir les comptes de crédit.
Le Système de Comptabilité Barr se pallra plusieurs 'fois par luiýmème dans la perceFtion des comptes que vous avez trans-
férés A la lis te des "pas bons".
Le Système de Comptablit6 Barr se paiera de lui-même par l'économie de temps et de travail et en retenant la bonne clien-
tèle de vos clients-rappelez-vous que les ýclients satisfaits sont'presque toujours des-cliente constants.

* faites le grand pas en avant aujourd'hui. Il signifie de l'argenit pour Vous*
'Ecrivez pour détails complets sur le Syst ème dl.e Comp. BARR REGISTERS LIMITED
dansit au e autrenèe e pomailntdéooi de.d.tt.ueDeamC. tempsHu. N tcArno, t
et de traair apprcnenz les point u d'cne e teupsnt TRENTON, Ont.

raailu u'il sotimet des Copit . O*u»ui« e ne ser trouventreArndl Srad
I L~~oùdOres, W C.-~ntcUe lnnbm

EN4 ECRIVANT AUX -ANNONCEURS, CITEZ 'LE PRIX COURANT".
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Caisse ro estagnons, i gail. 2.10
Caisse 2o estagnons, Va gaîl. 2.25
Caisse 2o estaguons,. 4 gall. 2.50
Caisse 48 estagnons 2.60

Savons de Castille

Le Soleil 7221> d'huile d'Olve. Caisse

Caisse de 2oo moic. de îo4 oz. 12.00
Caisse de ioo morc.-de zoV3 oz. 6.00
Caisse de 200 morc. de 7 oz. 7 75
Caisse de 2oo morc. de 3'/a oz. 4.25
Caisse de 50 morc. long -de 16 Oz. 4.75
Caisse de So rnorc. car-ré de 16 Oz. 4.75
Caisse de 5o morc. carré de 12 Oz. 4.00
Caisse de 12 barres de 3 ibs. 0o.o9
Caisse de 25 barres de ii lbs. 0:o81

La Lune 65% d'huile d'Olive Lb.

Caisse de 50 morc. carrés de 12 Oz. 3.75
Caisse de 12 barres, 3 lb.s o.og

JOHN P. MOTT & CO.

Elite, per doz.

q~p Prepared Gocca
Breakfast Gocoa
No i Chocolat.

Diamond Chocolat.
Navy Chocolate
Gocoa Nibbs
Cocoa Sheila
Gonfectonr Chocolate 0.18 1
Plain Choolt. Liquors 0.1S 1
Vanilla Stick la gr.

0'00

La IL
8.28
0.36
0.30
0.24
0.29
0.35
0.05
0.30
0.35
1.00

BALADA TEA CO.

THES DE CEYLAN
SISALADAU .

Coût Vend.
Etiquette Brune. î's et J'a. $o.25 $6.30
Etiquette Verte, i's et f'a. o.27 0.35
Etiquette Bleue, i'u, l'% l's et
.. 4111. :0.30 0.40
Etiquette Rouge, i's et lss. c.36 0.50
Etiquette Or, lau détail o.44 o.6o

Nloir, mélé ou vert, de toutes qualté.
SAVON.

The GENUINE, em~paqueté. zoo mor-
ceaux par, cisse.

Prix pour Ontarib, et. Québec:
Moins de 5 caisses-
Cinq caisses ou plus

________ NAP CO., LTD.,

Montréal.

Bnap H.nd
Cheaum

Coe.de 3 do 3.60
Cse de 6 doz. 7.20

30 JOurs

ARTHUR P. TIPPET & COI, Montrés!

Lime Julce 6Btowews

Lime Juice Cordial, 2 doz.
Lime Juice Cordial, i doz.
Double Refi, lime juice
Lemon syrup

La cm

Pts. 4.0
Pts. 3.54

3.54
4.0

LOI LACOMBE.

Déposants. Employeurs.
J. W. Benton Lake of Woods Miii. Co.
Jos. Brosseau Succession Roy
R. Daoust City Ice Co.
Louis Brazeau C. R. Corneti
Herman Murray

Can. Soc. Prev. Cruelty to Animais
Jos. Chalifoux McFarlane & Son
C. .E. Richer Chs. Richer
Henri Labelle Bridgess Bros.
Raymond Lafontaine Cité de Montréal
Alfred Maréchal The City Ice Go.

~J. Raoul Lachance
Lennelivan & Grahamn

Georges Filion La Cité de Montréal
Wilbrod Beaulieu Dupuis Frères
jos. Vasiiofsky, jr.

Montreal Waterproof 'Co.
Honorius Marion Benoit & Fils
Albert Raza J. Brunet & Fils
Wm. H. Smith & Currie, E. C.

B. T. Brown & Go.
Arthur Beaudry F. R. S. Meunier
George Edwards Sherwin-Williamas Go.
Joseph Carpentier Sherwin-Williams Go
Eugène Leroux - M. S. R. Go.

RAI LWA QUATRE TRAIN@
EXPRESS

PAR JOUR
LA' VOIR DOUBLE

Montréal et- Toronto.
Aménagement supérieur. Wagon à compartments "Club"

au train de io h. 3o du soir.

L'Ilnternational Llmilted"
Le Tr~ain le plus beau etla plus rapide du Caqada
Montréal.Toronto.Chicsgo, à 9hl. du matin, tous les jours.

Montréal -Ottawa
8 h. matin 8 h. oS soir, t ous les jours.
9 h. os matin, 4h. soir, excepté dimanche.

Montr6almQuébo
Shorbrooke*Lennoxvllle

8 h. os matin, 8 h IS soir, tous les jours.
et 4 h. 16 sbir, excepté le dimanche.

Montréal-Portland
8 h. oi matin, 8 h. 15:soir, tous les jours.

BlesExoursions de Colons
Blesaller et retour pour l'Ouest du Canada, vià Chi.

cago, chaque mardi, jusqu'au 28 octobre. Bous pour deux
mois.

BUREAUX DES aiIlICra 19NV14
si rue St-jacques. Anugle St-Prançola.Xavler. Tél. Uptowvux 15,

EN ECRIVANT- AUX ANNONCEURS, CITElZ «LE PRIX COURANTn.
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I LU~7±W4 I~ [111 LES TRAINS PAR.
£ ~ TINT DE MONT.

RICAL

De la Gare Windsor pour:
BOSTON, LOWBLL, *9.00 a.m., *8.00 Mu.
TORONTO, CHICAGO, *90o5 a mu., 10o.00 p m. et

*11.00 p.m. pour TORONTO-NORD.
OTTAWA, f805 a.m., §8.4o a.m., t9.15 a.m.,

t4.o0P.m.. 57.45 P.m. *9 45 p m.,.* 10.30 P.m
SHERBROOKEi et LEN NOXVILLB, *8.25 a.m.,

t5.30 P.m., *7.25 P.m.
11ALIPAX et MONCTON4, *7.25 p.m.
ST-JOHN, N. B., *7.25 P.m.
ST.PAUL, MINNBAPOLIS. *10 30 p.m.
WINNIPEG, VANCOUVER, *9.45 p.m.

De la Gare Viger pour :
QIJBIsEC,tf9ooa.m., *I.30P.Ifl. *11.30p.m.
TROIS-RI VIBRES, *9.oo a. mu., *1 .30 P. m.ft6.3o p.m.,

*11.30P.m. .
SHAWINIGAN FALLS et GRAND'MERB, *900o

a.m., tr.30 p.m.,
JOIETTE, *8.2o arn., t9.00 a.m., t5.30 p.m.
SAINT-GABRIEL, §8.2o a.m., t9.oo a.m., t5-30 P.m.
OTTAWA, *8.00 a m., *5 45 p.M.
SAINTE-AGATHE,'*8.4s a.m., 11.45 P.m , *4.00 p.m.

111.15 pm
NOMININUB, ii.45 p.m., t4.00 p.m.

()Quotidien. (t) Quotidien, excepté dimanche. (S) Di-
manche seulement. . (i).Ssmedi seulement

BUREAU DES BILLETS

141-143 rue SalntJauoques
EDIFICE DOMINIbN EXPRESS
- - __________ .PHO L-U SM-i*U5-IlUA~I W..d ..... ~ . ib. .,a
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LES8 ANNO0NCES PA AFFiCHES
Font -ap pel a 3,OOOOQO 4e consommateurs TOUS LES JOURS

Ha

Les afliohes parient un langage universel, et ost le seul Moyen doý,ir. Impression sur
l'esprit des enfants, des étrangers et des milliers d'aoheteurs qui n'ont pas le temps de lire les
journaux ouautes ann@noës impriméies.
Nous vous donnerons le. summum de i'annonoe attrayanto.ineffaable et produotrice pour
ohaque dollar qu'elle vous ceflue. Dema ndez le paUmés et sohomas à

au WILLIAMS. 0,*éerant. Canadian Poster Co.
2iice Dominion Express"Mntél

Plus de 75% de la publicité canadienne est faite par nous.,- Quoi ! Bovuil,
Baby's Own Soap, Fugiitatives, NaDru.Co.,. Montserrat, Players

--- garetttes, Mabga ana tadanac;- zEtc.i,sont affichés par nous'à l'année.

'ZN ECRIVANT AUX ÀNNON .CEURS, CI .TEZ -L E PRI X COURANT-.
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Lorsque vous donnez votre commande de poissons en conserve, assurez-vous que l'on vous donne la vraie

Marque "BRUNSWICK"
C'est la meilleure marque que l'on puisse obtenir, et vous pouvez compter dessus pour donner la plus

entière satisfaction.

Par le procédé moderne et hygiénique d'empaquetage "BRUNSWICK" la saveur naturelle du
poisson frais est conservée à un degré remarquable.

Ayez toujours un bon stock d'Aliments Marins "BRUNSWICK". On fait un bon profit en les vendant.

CONNORS- BROS., 1D. rBaeks'rbour, N. -

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".
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Commerce, Finance, Industrie, Assurance, Etc.
morrEUms Il nWest pas accepté d'abonnement pour moins d'une année.

La Compagnie de Publications des March= Dé"iUre A m daictraire par écrit, adressé directement~~~~~~~ &imté é o u~u, 5 orsau moins avant la date d'expirationCanada* Uimitée, tcniu ependot
Téléphon»Est 1185. * MONTREAL ent est coniué d e au d noit.
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Montréal et Banlieue, 82.50 pa fciaôqu p
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Unien Postale, . Fra. 20.00 Chèques, mandats, bons de poste doivent 4tre faits payables
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Fondé en 1881. LE PRIX COURANT, Vendredi, p3 Mars 1914. Vol. XLVII- No i.

LES ELECTIONS MUNICIPAILES

Dans un mois, les électeurs dc Montreal se. seront choisi <le cirs, assez bons orateurs pour dendr, leurs projets, et sur-
nouveaux administrateurs. Du choix judicieux dc ces adminis- tout quils aient la faculté de sc faire des amis ci no bre sufi-
trateurs dépend la bonne ou l 'a mauvaise administration civique salit pour assurer leurs élections.
p'ndant le prochain terme. Les difficultés d'une élection dans toute la ville de Mopdtréal,

Les élections municipales sonît sans doute la Tuestion qui composée d'au-delà (le cent trente mille voteurs, dispersés dans
touche de plus près au bien-être et au confort de la population. un territoire divisé cil treilte-et-un quartiers, dont chaque quar-
Tous les problèmes municipaux touchent de près toute personne tier a ses besoins, ses exigeese , soit au poilt (le vue des classes
faisant partie <le la Municipalité. Cependlant, le problème d'élir, ou (les naLtionpalités, et surtout et pardessus tout, il faut au candi-
des hommes d'initiative. avant suffisamment <lhabileté et dle comm- dat la puissance finiamicière pou<tr faire face aux (l~elé gitimies
nmaissances pour gérer les affaires civiques liomntemlient et, éco- et nécescaire s d'une ca pagne <le ce genre.
noîniquenient, est l'uîi des probîlèmes les plus difficiles qui se L'idée lprimitive dle faire élire des comîmissaires pour toute
présentent. la Ville était <le faire disparatre les i."térts (e quartiers au point

Pour assurer l'exécution d'un programme, il faut de toute <le vue <le l'administration. ce' qui >aois doute a toujours été et
nécessité que les candidats, au Bureau (le Contrôle surtout, se est encore très recomna blde. Cepeilant, le fait pricipal
présentent par groufpe. c'est-à-dire, qu'au moins quatre candidats reste que 'homme compétent ti etre enmpleché d'être candidat
au Bureau de Contrôle aient le ne programme et fassent "L cette charge à cause les dépeses nécessaires pour assurer
leu s élections par groupe. Alors, si ce groupe est élu, ils auront son élection. Ceci est certes un avantage aux grandes corpora-
l'autorité nécessaire pour remplir les promesses qu'ils auront tions qui ont les moeehs <le pouvoir disposer <les fors suffisants
faites à l'électorat. Autrement, un candidat peut avoir un pro- peur faire élire (es hommes qi s'engagent <'avance à favoriser
gramme, et lorsqu'il sera élu, son programme peut venir en cou- leurs projets.
fit avec les autres qui auront été élus sur des programmes diffé- Lun (le nos hommes <laffaires les mieux connus e les plus
rents. Alors, il se trouvera dans dimpossibiité de pouvoir faire estimés nous lisait derlaièrement que les personnes les mieux
quoique ce soit. qualifiées pour remplir ces i eosntions Font celles qui n'ont pas 

L'une des questions les plus inmportantes qui se présentent e richesse, ou ceux oui sont suffisamment riches potîr être indé-
l'attention (le l'électorat, est éans contredit le renouvellement les nenants et qui ont l'esprit public suffisamment développé pour
franchises à la Compagnie des Tramways ainsi que des franchi- mettre l'intért public au-dessus <le leur intérêt particulier.
ses sollicitées par la Compagnie des Autobus. Tel qu'il a été Donc, les électeurs devraient exercer assez le prudence
mentionné dans les journaux pendant ces derniers jours. ces ans le choix e leurs représentants lors des prochaines élections
franchises représentent plusieurs centaines de millions de profits. municipales.
Nous ne croyons surprendre personne en disant que déjà les re-
présentants de ces initérêts considérables ont commencé à sonder UN GRAND SUCCES POUR LA CHAMBRE DE
les dispositions de candidats qui sont sur les rangs, surtout a COMMERE.
Bureau de Contrôle.

Le choix de ces commissaires offre de grandes difficultés: La grandle assemblée populaire convoquée par la Cham-
d'abord le' public voudrait avoir des hommes parfaits sur tous les re de Commerce du District de Montréal, au Monument
rapports: il faut qu'ils soient bons a ministrateurs, bons ficman- National, mercredi soir, a remporté un grand succès. Au delà

"'T A N poion son -angereu
L'hygtnque d struoaeur de mouohes-Non poison.

Attrape 50,000,000,pu00 de mouche par an-beaucoup plus que tous les autres moyens combinés. Les

Nous ~ ~ ~ ~ ~ ~ ~ ~ posn nen crynssrpedrgeronreeisnuqedéàxe.e
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de trois mille personnes étaient présentes, ce qui démontre
non seulement la popularité du projet du Canal de la Baie
Georgienne, niais aussi celle de la Chambre de Commerce et
le ses officiers.

Cette assemblée a eu lieu sous la présidence d'honneur
<du maire Lavallée et M. Arthur Lemont agissait comme
secrétaire.

Le président de la Cha'mbre, M. Adélard Fortier, ainsi
que M. A.-P. Ffigon, président de la Commission spéciale,
ont tous deux exposé la question d'une manière précise, fai-
sant accompagner leurs remarques de projections lumineuses.

Des discours furent prononcés par Son Honneur le
maire Lavallée, M. Adélard Fortier, M. A.-P. Frigon. M.
Gerard White, député de Renfrew, Ont.; M. C.-A. Wilson.
député de Laval; M. McDonald, député de Picton; M. Paul
Emile Lamarche, député de Nicolet; M. Jos. Ainey, commis-
saire de Montréal, et M. Henri Bourassa, directeur du "De-
voir". Des lettres d'excuses avaient été reçues de l'honorable
Rodolphe Lemieux et de M. L.-T. Maréchal, qui ont été re-
tenus à Ottawa.

Avant la fin de l'assemblée, la résolution suivante fut
adoptée:

Il est proposé par M. le maire Lavallée et l'hon. sénateur
Casgrain. appuyés par MM. J.-A. Vaillancourt, A.-G. Racine,
Duncan McDonald. Ludger Gravel, Eugène Tarte:

Attendu que la nécessité de construire le canal <le la
Baie Georgienne est maintenant reconnue d'intérêt national:

Attendu que le gouvernement a déjà obtenu tous les ren-
seignements voulus sur la possibilité, le coût et les résultats
de l'exécution de cette grande entreprise;

Attendu que tour à tour les chefs de tous les gouverne-
ments (lui se sont succédés à Ottawa se sont déclarés favo-
rables à ce grand projet;

Attendu qu'à la dernière session le gouvernement a dé-
claré que le canal ne serait pas construit avant qu'une nou-
velle commission fut nommée pour en connaitA. les avan-
tages commerciaux, commission qui devait faire rapport à la
présente session;

Attendu que cette commission n'a même pas encore été
nommée;

Résolu: 1° Que les citoyens de la cité et du district <le
Montréal réunis au Monument National, demandent avec
énergie au gouvernement fédéral de construire le canal de la
Baie Georgienne sous le plus court délai, et dès la présente
session, d'en assurer la construction; et

2° Que les citoyens de la cité et du district de Montréal,
réunis en assemblée au Monument National, protestent de
toutes leurs forces contre toute mesure qui retarderait la
réalisation de ce grand projet national.

Nous félicitons la Chambre de Commerce sur le succès
remporté et l'engageons à continuer son travail jusqu'à ce
qlue le gouvernement se soit décidé à exécuter ce projet
national.

L'EFFICACITE

"Efficacité", c'est un mot vieux comme le monde, il a
place depuis longtemps dans le dictionnaire, mais il est nou-
vellement dans le vocabula.ire commercial. Autrefois, on
disait "Système," aujourd'hui, on dit "Efficacité," avec un
grand E. comme si l'usage l'avait 'élevé à la dignité de son
nom propre. .

L'Efficacité a été définie et -décrite maintes fois, on. en
a doniné-daes-plicatiois -dhvucsy et claironne le sens à tous
les vents. Efficacité veut dire strictement : Effort. ·pour
produire un effet.

LE PREMIER CONGRES INTERNATIONAL DES
BONNES ROUTES.

Le premier congrès international des bonnes routes doit
avoir lieu du 18 au 23 mai prochain à Montréal. Cette nou
velle organisation a pour président M. L'.-H. Dandurand
vice-président, M. Horace Joseph, et secrétaire, M.J.-A. Mc-
Nanee. Ce congrès est organisé er' plus sous les auspices
des Clubs d'Automobilles du Canada.

A ce congrès seront exposés les matériaux et les machi-
neries dont on se sert dans la construction des chemins.
Cette organisation sera aussi en mesure de pouvoir fournir
toutes informations se rapportant à ces travaux.

Les représentants (les divers gouvernements provinciaux.
ainsi que du gouvernement fédéral, les ingénieurs de toutes
les municipalités, des Chambres de Commerce, des Clubs
d'Automobiles, de l'Association des Manufacturiers et de
toute autre organisation commerciale ont été spécialement
invités à assister à ce congrès. Des orateurs éminents des
Etats-Unis et du Canada adresseront la parole aux diverses
assemblées qui seront tenues.

Nos lecteurs se rappelleront que l'ouverture du Boule-
vard King Edward, reliant la Métropole du Canada à l'Etat
le New-York, aura lieu pendant cette semaine. Il est re-

connu depuis longtemps que l'un des meilleurs moyens
d'aider l'agriculture dans nos campagnes est de construire de
bons chemins, afin de permettre aux cultivateurs de pouvoir
transporter leurs produits au marché le plus près avec le plus
de facilité possible.

Nous souhaitons que ce premier congrès réussisse à tous
les points de vue, et donne un nouvel élan au mouvement
déjà commencé en faveur des bonnes routes dans la province
de Québec.

LA CHAMBRE DE COMMERCE DU DISTRICT DE
MONTREAL ET L'A SOCIATION DES

COMPTABLES E MONTREAL.

A l'asscmblte le la Chambre de Commerce du District de
Montréal qui a été tenue la semaine dernière, M. Geo. Gonlthier.
l'un des princil-aux comptables à Montréal, et celui sans doute
qui a contribu' le plus depuis plusieurs années à faire avan-
cr parmi les marchands <le Montréal. et ceux <le la Provinî-
ce <le Québec le mouvement concernant l'importance qu'il y a
pour tout homme d'affaires de tenir une comptabilité qui leur
permette <le connaitre en tout temps les conditions de leur com-
nierce, a fait rapport à la Chambre au sujet de la nouvelle loi
passée à la dernière session de la Législature de Québec, inti-
tulée: "Loi amendant la Loi constituant en Corporation l'Ecole
des Hautes Etudes Commerciales de Montréal." Cette Loi se
lit comme suit:

SA MAJESTE, de l'avis et du consentement du Conseil
Législatif et de l'Assemblée Législative de Québec, décrète ce
qui suit:

1° La loi 7 Edouard VII, chapitre 23, est amendée en y
ajoutant après l'article 10. le suivant:

.i1a. Il est loisible à la corporation d'affilier son Ecole ù
l'Université Laval. à Moiitréal. aux conditions qui seront déter-
minées entre elle et les administrateurs de l'Université Laval .
Montréal.

L'arrangement consacrant l'affiliation n'entrera en vigueur
nu'après la publication d'un avis dans la Gazette Officielle de
Ouhec, établissant que le dit arrangement a été approuvé par
le Lieutenant-Gouverneur en Conseil sur la recommandation de
chacun des deux comités du Conseil de Tinstructoni publique."

20 La loi 7 Edouard VII. chapitre 23. est amendée en
ajoutant après l'article 2T, le suivant:
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"n2a. Un diplôme de c:omptable délivré de la façon ci-après
indiquée, confère à soin détenteur, nonobstant toute loi à ce
contraire, le droit de faire partie, sans subir les examens géné-
ralement exigés, <le l'Association <les comptables de Montréal
fbU <le l'Institut les comptables et auditeurs <le la Province de
Québec, après paiement des honoraires et çontributions ordinai-
res.

AVant la livraison du diplôme, il doit être démontré lue
l'élève est àg' le vingt-et-un ans révolus, a suivi pendant trois
innées les cours prescrits par la corporation, qu'il a suivi comme
clere, pendant la durée de ses cours et pendant une période <le
dlouze mois immédiatement après sa sortie de l'école, le bureau
de l'un des membres de l'association ou <le l'institut et quil a
'ubi avec succès l'examen final dlevant un jury composé de deux
professeurs <le la corporation, d'un membre de l'association et
dlun membre de l'institut.

Il est <lu devoir le l'Association et de l'Institut <le nommer,
chacun, leur délégué dans le jury par une résolution qu'ils de-
%ront transmettre à la corporation, dès que cette dernière leur
aura, un mois d'avance, indiqué par pli recommandé à la poste.
le lieu, le jour et l'heure de l'examen.

L'assentiment <le trois des membres <lu jury est nécessaire
pour admettre l'élève. Toutefois, à défaut de l'Association ou
de l'Institut ou <les deux, de nommer leurs délégués, l'assenti-
tuent de deux membres <lu jury sera suffisant pour admettre
l'élève.

Le diplôme <le comptable, délivré par l'école, est signé par
le principal de l'école et contresigné par les président et secré-
taire <le l'Association des comptables <le Montréal et de l'Institut
<les comptables et auditeurs de la Province <le Québec, ainsi <tue
par le Secrétaire de la Province.

Toutefois, les signatures des président et secrétaire <le l'As-
"ociation ou de l'institut, ou-des deux, ne seront pas nécessaires
quand ces corporations, ou l'une ou l'autre d'elles, auront fait
défaut de nommer leurs délégués. Rien de contenu dans le pré-
sent article ne doit être interprété comme prohibant à l'Asso-
ciation ou à l'Institut d'accorder les mêmes privilèges au Royal
Institution for the Advancement of Learning."

3° L'article 22 de la loi 7 Edouard \lI. chapitre 23. est
amendé en y ajoutant l'alinéa suivant :

"Le présent article ne s'applique pas. quand il s'agit <le di-
pli.mes octroyés en vertu de l'article 21a."

4° La présente loi entrera en %igueur le jour de sa sanc-
tion.

Nouç devons ajouter que les comptables de Montréal se
,ont depuis quelque temps formés ci Association. M. Geo. Gon-
thier ci est le président. Cette Association qui est incorporée
a déjà préparé les règlements en vertu desquels elle pourra faire
>ubir les examents aux candidats qui se présenteront dans le
but d'obtenir un certificat concernant leur efficacité conime
comptable. Jusqu'aujourd'hui, n'importe qui pouvait s'intituler
comme comptable et entreprendre des travaux de comptabilité.
sans cependant pouvoir offrir à leurs clients aucune assurance
de compétence; car généralement, il arrive assez souvent que
ceux qui requièrent les services d'un comptable tic sont pas
toujours en mesure de pouvoir déterminer par eux-meêmes si
celui qu'ils emploient est qualifié ou non. Cette Association est
lonc en mesure de pouvoir rendre de grands services au com-
ierce.

,AUX AMIS DE L'ACADIE.

Le gouvernement du Nouveau-Brunswick vient d'ouvrir
à la Colonisation ce qui reste dans la province de terres va-

çantes, dites Terres de la Couronne. __C'est son désir que ces
terres soient occupées par une classe choisie de colons Il a
,uvert à cette fin un crédit de $soo,ooo, et envoyé en Angle-
terre des agents très actifs de recrutement.

Les Acadiens, par le ministère de leur société nationale,
"l'Assomption," estiment qu'il est de leur devoir de seconder
le gouvernement du Nouveau-Brunswick et de fournir, <le
leuN,ôté, un contingent de colons également choisis et dési-
rables. Ils en ont d'excellents à offrir, pleins de bonne vo-
lonté et de courage; mais il manque les fonds nécessaires
pour l'acquisition des terres, $too par ferme de cent arpents,
et pour l'aide à donner durant les premières années, toujours
dures et décourageantes.

Comme le dit avec justesse la société nationale "L'As-
somption", sans argent on ne peut rien ou du moins très peu,
tandis qu'avec un peu, mettons la moitié ou le quart <le la
somme demandée on peut beaucoup.

C'est pourquoi le Comité Exécutif de cette société fait
appel au patriotisme de tous les Acadiens et aux amis de
l'Acadie pour venir en aide à la sotiété afin d'établir une
bonne et saine colonisation. Le Conseil de l'Assomption est
unanime à croire que l'obstacle créé par l'argent petit être
facilement surmonté.

L'AGRICULTURE ET L'INDUSTRIE LAITIERE.

Le Département de l'Agriculture de la Province de Québec,
par l'entremise de son ministre, l'Honorable M. J.-E. Caron. ins-
vite spécialement les jeunes cultivateurs à suivre un cours abré-
gé d'agriculture et d'industrie laitière à l'Ecole <le 1.aiterie de
Saint-Hyacinthe, du 16 au 26 mars 1914.

Cinquante personnes pourront être admises aux cours, mais
la demande d'admission devra étre adressée au Département.
I.es premiers postulants seront acceptés.

A tout élève demeurant à plus de six milles <le l'Eceole, et
suivant tous les cours, le Département paiera la moitié de la
1'ension, jusqu'à concurrence de $3.oo par semaine.

Les sujets à traiter seront, entre autres:
i° Le lait, sa composition et sa propriété;
2° Sa production économique et le coût réel <le pr'oduction;
3° Les sous-produits du lait et leur utiliatioi;
4° La vente de la crème;
5° La vente du lait en nature: hygiène <lu lait, préparation

sanitaire et rationnelle pour la consommation.
Nous ie doutons pas que les jeunes gens <le la Province de

Québec ne prennent avantage de cette occasion qui se présente

pour eux d'augmenter leurs connaissances, à peu de frais, ci ce
qui concerne l'agriculture, et surtout l'industrie laitière.

Il y a peu d'emplois aujourd'hui aussi réntnératifs que
l'agriculture et l'industrie laitière.

Nous encourageons les fils de cultivateurs à étudier et à se

t.erfectionner dans les connaissances de cette industrie. Les pro-
duits de la ferme sont en plus grande demande qiue jamais et les
prix le ces produits sont tels que toute ferme aménagée con-
venablement et bien administrée peut donner des profits plus
considérables que ceux qui peuvent être obtenus dans toute autre
industrie, comparativement à la somme <le capital investi. En

» plus, le travail de la ferme au grand air est sain et assure pra-
tiquement une bonne santé et une longue vie à ceux qui s'y li-
vrent. Il semble qu'il serait facile, avec un peu d'initiative, aux
fils des cultivateurs de pouvoir organiser dans chaque localité
soit des clubs ou les lieux d'amusement où ils pourraient se

divertir,.sans cependant que la morale ait à en souffrir, et si

cette. suggestion était adoptée généralement, nous sommes cer-

tains' que les fils des cultivateurs ne quitteraient pas les campa-
gnes en aussi grand nombre pour venir vivre dans les villes, là
où génAralement pour réusfir,.ils sont obligés < dépensr _pis_
d'énergie, surmonter plus de difficultés, et bien souvent, obtenir

moins de satisfaction que s'ils étaient restés dans leur village
natal.
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Que dites-vous de l'homme en face de chez vous? Il
tient un magasin à peu près comme le vôtre; meilleur peut-
être dans quelques particularités et pas aussi lion dans d'au-
tres. Il essaie de gagner sa vie dans ces circonstances qui
sont quelquefois plutôt décourageantes, pareil comme pour
vous-meme. . . . . .

Cela ne vaudrait-il pas la peine que vous le voyiez quel-
ques fois et que vous calculiez ensemble les problèmes qui
vous ennuient tous deux; des problèmes qui semblent diffi-
ciles à résoudre et dont la correcte solution vous empêche
tous deux de faire un vrai profit net dont vousavez droit à
voir vous revenir pour les services que vous rendez tous deux
à la communauté dans laquelle vous vivez?

Maintenant, le "Commerce" sera le dernier, même à sug-
gérer aux marchands détaillants de combiner les prix ou
d'aucune façon à venir en conflit avec les différentes lois de
la nation contre les combinaisons. Mais il ne faut pas s'éloi-
gner du fait que la discussion du crédit signifie beaucoup,
ainsi que pour d'autres matières similaires d'un vrai intérêt
pour ceux concernes.

Souvent on a attiré l'attention du Commerce dans ses
différentes branches, sur les différentes "guerres" entre mar-
chands qui sont concurrents, mais qui aussi devraient être
amis, "guerres" qui n'ont fait aucun bien à ceux qui y pre-
naient part.

Même plus, elles ont causé un vrai préjudice à tous les
intérêts du commerce de détail, pour la simple raison que le
prestige des marchands a été miné aux yeux des consomma-
teurs, et une nouvelle force a été donnée 'ar cela même, aux
absurdes dires des maisons de détail par catalogue.

Si jamais un marchand détaillant "culbute" son concur-
rent, il frappe un grand coup à tout le système du commerce
de détail et incidemment fait son client perdre la foi qu'il
avait en lui aussi bien que dans les autres.

Une ville où les détaillants s'évitent l'un l'autre lorsqu'ils
se rencontrent dans la rue, est une très pauvre ville; c'est une
ville où les chances sont, que les maisons de détail à com-
mandes par la poste fassent beaucoup d'affaires; c'est comme
si c'était une ville où les rues sont ci mauvais état et où les
choses sont comme mortes.

Tout ce qu'il faut pour aider à remédier à cela, c'est d'en-
terrer la hache de guerre et mettre en pratique l'esprit de
"vivre et laisser vivre", le tout avec un homme désireux
de prendre l'initiative.

Pourquoi ne pas être cet homme?

ATTENTION, DEMANDE ET VENTES

La valeur de la publicité varie avec son pouvoir d'attirer
l'attention du public, ceci est un proverbe de promoteurs
d'annonces. Mais comme tous les autres proverbes de pro-
moteurs (qui, invariablement, parlent pour une commission,
et qui ne peuvent voir plus loin que le point où arrive la
commission), celui-ci a été fait en vue d'une chance princi-
pale.

Les promoteurs de publicité sont comme l'avocat qui dé-
fendait un nègre accusé d'avoir volé un pantalon. Dans son
argument au jury, il se -confina à une vive description du nau-
frage d'un navire où il y avait eu 5oo pertes de rie. Son client
fut condamné. Mais l'avocat semblait immensément satisfait
de lui-même et de sa défense. A la fin du jugement, un offi-
cier de la Cour qui était curieux, le félicita de la splendeur de
son discoiurs oratoire, iiiaTli demanda ce que le naufrage
du'navire avait à faire avec le vol-d'un panialon.

L'avocat sourit avec condescendance. "Ne savez-You
pas, dit-il, que la première chose nécessaire dans un cas com-
me celui-ci est de "river l'attention du jury? Et je me flatte,
monsieur, de l'avoir fait!"

L'annonce qui réussit à river l'attention du public "et en
ne faisant rien autre chose", est identique à cet avqcat far-
ceur. Elle verse une bonne commission' dans la poche de l'a-
gent ou du propriétaire du médium et ne donne rien à celui
qui paie la note.

L'importance d'attirer l'attention du public est primor-
diale. Naturellement elle l'est. Mais quel est le but d'attirer
son attention? N'est-ce pas pour que le client vienne au ma-
gasin acheter et rémunère ainsi le marchand de l'argent qu'il
a dépensé pour son annonce?

On peut-donc poser comme une loi que le premier pas à
faire en fait d'annonce, est d'attirer l'attention des gens;
mais on doit se souvenir que de simplement attirer l'atten-
tion ne sert pas le but final pour lequel est fait l'annonce.

Ce but final, comme chacun le sait, est la vente de l'arti-
cle annoncé. Tandis que le premier pas est d'attirer l'atten-
tion individuelle, le 'dernier pas est la vente des marchandi-
ses. Et la vente des marchandises, c'est malheureux de le
dire, est la dernière chose à laquelle pense le promoteur de
publicité. Il travaille sur la théorie - et il parle sur théorie
- que si l'attention est attirée, les marchandises se ven-
<Iront comme conséquence naturelle.

Cette théorie trop personnelle est positivement et abso-
lument fausse. Analysons la chose un peu.

Lorsque vous annoncez dans le but d'attirer l'attention,
vous devez vous demander l'attention de qui vous désirez
attirer. Si vous n'êtes pas sot comme l'autruche qui se cache
la tête dans le sable pour éviter le chasseur, vous devez sa-
voir que vous essayez d'attirer l'attention des personnes qui
sont des acheteuses ou possibles acheteuses. C'est un énor-
me gaspillage d'énergie de réussir à attirer l'attention d'un
pharmacien sur une magnifique ligne de mâchefer que vous
tenez, même si vous employez une canne à pomme d'or dans
ct but, et pour laquelle vous avez payé une grosse somme.
Vous aurez non seulement à attirer l'attention du pharmacien
niais il vous faudra l'hypnotiser et en faire un lunatique
avant que vous puissiez lui vendre votre marchanrises.

Ces faits devraient être parfaitement plairs à la moyen-
ne des hommes d'affaires, mais c'est malheureux de le dire,
que ce n'est souvent pas le cas. L'homme d'affaires moyen,
sous l'influence magnétique du promoteur d'annonceurs, a
été induit à croire qu'il peut, par annonce, attirer l'attention
de gens innombrables, sans égard de ce qu'ils sont ou de ce
qu'ils peuvent être, et le tour est joué.

Ne faites pas d'erreur, c'est absolument une loi, que
l'attention est le premier besoin d'une heureuse campagne
de publicité, qu'elle soit faite par un medium d'espace, de
spécialité ou de prime. Mais sur deux annonces d'espace,
également fortes comme puissance d'attirer l'attention, une
peut avoir un magnifique succès pour vendre lesmarchan-
dises, tandis que l'autre n'aura absolument. aucun *effet.
Pourquoi? On peut dire comme réponse générale à cette
question, qu'il y a deux éléments dans le pouvoir de vente
de toute annonce particulière, lorsque l'on suppose que la
demande pour ces marchandises est normale. Cela veut dire
que la demande n'est ni augmentée ni diminuée par la pu-
blicité.

.Le premier de ces éléments est l'attention que nous

examinerons premièrement, car il est clair que si la deman-

munauté, et que la qualité et le prix de tous les savons of-

ferts sont connus des acheteurs d'être les mêmes, si les
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acheteurs n'ont aucune préférence, alors, le meilleur savon
connu sera sans nul doute celui qui se vendra le mieux. Un
tel cas, néanmoins, n'est jamais trouvé dans la pratique.
Tous ceux qui se servent de savon ont quelque sorte à la-
quelle ils donnent leur préférence, et c'est ici où le promo-
teur d'annonces fait son erreur fatale. Lorsqu'il dit que la
publicité est obligée d'attirer l'attention, il le fait avec - la
théorie écourtée qu'il a affaire à un public imaginaire qui
n'a aucune préférence en rien. Il croit que le pouvoir de
vente de la publicité est propottionnel à son pîouvoir d'attirer
l'attention, et en ceci il est aussi faux que l'on puisse être
faux.

Premièrement, la demande n'est pas universellement
la. même. La demande pour le savon est plus grande dans
une ville que dans l'autre de même importance; dans une
partie du pays que dans l'autre; dans certaines classes de
gens que dans d'autres. Secondement, il y a toujours une
préférence dans l'esprit des acheteurs, qui est basée ou non
sur un bon jugement.

Si la simple attraction de l'attention était la seule chose
à considérer dans une annonce à succès, on trouverait ici et
là des exemples manifestes de sa force. Malheureusement,
de tels exemples ne sont jamais trouvés. Comme de fait,
l'histoire du commerce américain durant ces dernières 25 ou
30 années est remplie de faillites de fortunes perdues par la
seule méthode de payer de l'argent pour de la publicité à
attirer l'attention qui n'a jamais payé par elle-même. Regar-
(lez une file de magazines et vous trouverez que go pour cent
des annonceurs d'il y a quelques années ont disparu, et que
leur place a été prise par de nouveaux aventuriers qui sont
sur la même route d'extinction.

Ces faillites et naufrages sont les monuments de la théo-
rie du promoteur de publicité qui dit que simplement attirer
l'attention paie.

Oui, elle paie, mais la loi par laquelle. elle opère doit
être fixée dans l'esprit, et cette loi peut être basée seulement
après que tous les éléments qui entrent dans le problème de
la publicité sont composés et condensés ensemble. En d'au-
tres mots, le pouvoir d'attirer l'attention n'est qu'un de ces
éléments. En publicité par espace, il y en a deux: le pouvoir
d'attirer l'atention et la persuasion.

AUX COMMIS

Si vous vous dites: "Le patron ne le saura jamais", vous
préparez la voie à votre chute.

L'honnêteté est absolument nécessaire au succès, mais
l'honnêteté n'est pas assez. Elle doit être soutenue par l'é-
nergie, la détermination et l'imagination.

Il est certain que beaucoup de vendeurs parlent de trop.
mais si vous êtes un de ceux qui ne disent rien du tout, il
vaut autant que vous soyez une vitrine.

Si vous commencez à vous, croire le droit de diminuer
un peu votre journée de travail, asseyez-vous et considérez
ce que vous ressentiriez si le patron vous diminuait un peu
votre salaire.

Les commis polis et accommodants sont les fabricants
d'un magasin et de son commerce .Les commis grognons et
impolis feront tomber tout commerce.

Plus vous plairez aux clients, plus vous vaudrez d'argent
à votre patron.

Le patron peut employer des moyens pour amener les
gens au magasin une fois, niais il lui faut dépendre sur ses
aides pour faire ces gens revenir.

Chaque commis dans un magasin est une maille <le la
chaine qui retient le commerce du magasin. Une chaine n'est
pas plus forte que sa plus faible maille.

Les marchandises du magasin ne sont pas plus votre
propriété qu'elles ne le seraient si vous étiez un client au
lieu d'être un commis.

Soyez bons envers les enfants. Ce sont les plus grands
critiques clients du magasin, et "comme le ranleau est cour-
bé, tel l'arbre est incliné".

Lorsque vous voyez des clients passer devant vous et
prendre le trouble de s'adresser à un autre commis pour les
servir, prenez simplement la peine de trouver comment vo-
tre collègue l'a fait.

Si vous découvrez que les clients n'aiment pas se faire
servir par vous, mettez-vous dans l'esprit que les jours que
vous resterez dans ce magasin sont comptés.

Ne racontez pas d'histoires sur .le magasin. Probable-
ment que le patron a ses raisons de ne pas vouloir que le pui-
blic sache que les affaires ne sont pas ce qu'elles étaient
l'année dernière.

Si vous voulez devenir un employé de confiance, un sur
lequel le patron puisse compter, il vous faudra faire plus
que d'éviter de mal faire; il vous faudra éviter l'apparence -
d'avoir mal fait.

Ne restez pas sur le devant de la porte comme une en-
seigne vivante de votre inutilité et comme une invitation
pour vos amis de s'arrêter et jaser un peu.

Vous savez ce que vous resseentez lorsque vous entrez
dans un magasin et que personne ne s'occupe de vous, vous
n'êtes pas prêt d'y retourner. Essayez-vous à faire les clients
se sentir chez eux quand ils arrivent?

N'ayez pas l'illusion de la grandeur la première fois que
l'on hausse votre salaire, en ne commencez à dépenser trois
ou quatre fois le montant de votre hausse pour célébrer
cette augmentation.

Vous voulez tenir un magasin pour vous-même et vous
regimbez de travailler cinq minutes de plus que votre temps.
Connaissez-vous aucun marchand qui a du succès qui ne
travaille pas plus de surtemps que vous n'ayez jamais pensé?

L'homme qui a toujours peur de faire plus que ce pour-
quoi il est payé, fait rarement autant que ce pourquoi il est
payé.

LA DOMINION REGISTER COMPANY

La Dominion Register Company, de Toronto, manufac-
turiers du Système McCaskey au Canada, occupait les pa-
villons Nos iio-Ita à la Machinery Hall à l'Exposition de
Quincaillerie qui a été tenue à Ottawa dans la semaine du
16 février.

L'exhibit a démontré très clairement que le progrès qui
a été fait par le McCaskey était phénoménal. Il a plusieurs
particularités d'ajoutées, y compris l'index Alphabétique,
Numérique et Interchangeable, le Registre Electrique et le
Tiroir à Argent, un compartiment Duplex pour prendre
soin de tous les comptes en gros. Tous ces points permet-
tent au McCaskey d'augmenter au fur et à mesure qu'aug-
mente le commerce de crédit du marchand.

Leur devise "Premier et toujours le meilleur" a été sui-
vie à la lettre. Cela peut intéresser nos lecteurs de savoir

N enveloppez jamais puur uni CuitilL un aiutc u mUieint

de ce qu'il veut, sans une complète explication et son con-
sentement. Une telle déception fera de ce client un ennemi
du magasin.

Ru " y a pres Uc ,4u ayatemies UC vuIptaCun mcaSKey
en usage dans la Province de Québec. Et plusieurs marchands
ont avec plaisir visité les pavillons McCaskey à l'Exposition
d'Ottawa.
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L'ART DE TROUVER LA BONNE-PLACE.

Considérez combien nombreuses sont les personnes qui
sont dans de mauvaises places de la vie et qui sont satisfaites
d'y rester; et combien d'autres personnes, d'un autre côté,
<lui ont de bonnes places et qui ne demandent qu'à les quit-
ter. Qu'est-ce qu'il y a de plus malheureux qu'un homme oit
une femme lui n'est pas à sa place en affaires ou en société,
qui ne peut, à cause de son occupation ou de son entourage,
exprimer nu développer les meilleures qualités et talents qui.
autrement, donneraient de la noblesse et de l'utilité à la vie.

Le géant qui balance sa masse et donne de formidables
coups pour forger le fer ou qui perce le roc avec son foret
pour préparer le coup de mine est admirable dans son travail.
L'habile dentiste, cherchant la petite cavité et y mettant de
l'or avec ses fins outils, est admirable aussi, lorsque le travail
est fini et que nous puissions jouir des résultats de son tra-
vail. Mais laissez ces deux hommes changer de places!

Souvent des parents ambitieux essaient de le faire. Ils
ne réalisent pas que, par ambition pour leur progéniture,
ils l'envoient tète première à la faillite. I.e père qui déclare
qu'il faut que son fils soit un médecin lorsque la nature
l'a rendu apte à faire un mécanicien, doit le forcer à passer
par les collèges jusqu'à ce qu'il ait les diplômes désirés.
Alors, "avec tous ses titres honorifiques qui remplissent sa
tète absente", le jeune M.D. "s'établit pour tuer scientifique-
ment les gens, gorger de drogues les corps qu'il connait peu.
jusqu'à ce que son incapacité soit découverte, moment où il
meurt de faim".

La faillite dans la mauvaise place -peut ètre un prélimi-
naire nécessaire pour le réajustement et le succès dans la
bonne place. Un jeune homme essaya <le s'établir comme
vendeur dans une maison de nouveautés, niais sa stupidité
dans ses discours entravait constamment son travail. A la
fin, il reçoit une brève note de démission. Il alla une fois
voir le gérant pour protester contre son renvoi. "Je suis
certainement bon à quelque chose," protesta-t-il. "Vous
n'êtes bon à rien comme vendeur," répliqua so'n patron.
"Pourtant je sais que je puis être utile; ne me renvoyez pas;
essayez-moi à autre chose qu'à la vente; je ne suis pas bon
à cela." "Eh! bien, que pouvez-vous faire?" "Je ne sais pas,
ce que je sais c'est que je peux être bon si vous me trouvez
la bonne place," insista le jeune homme. Le marchand fut
induit à l'essayer de nouveau et le mit à la comptabilité où
ses aptitudes pour les chiffres se révélèrent. En quelques
années il devint premier caissier et se gagna une réputation
dans tout le pays comme comptable expert.

Aucun jeune homme ou jeune femme ne dev ait se hàter.
néanmoins, de décider qu'un tel changement e place est
essentiel au succès. Plus on a gagné d'expérience dans une
vocation, moins on a de raison d'en essayer une nouvelle.
Rien ne détruit plus le courage et l'habileté à tout travail que
l'idée incessante que peut-être dans autre chose le succès
viendrait plus facilement et en plus grande mesure. La per-
sistance et la concentration sont indispensables au succès
dans n'importe quel travail. Ne laissez rien, excepté une
preuve concluante, vous persuader que vous avez choisi la
mauvaise carrière pour vous obliger à vous retirer. Même
une faillite temporaire ne serait pas une telle preuve.

Le travail peut être juste ce que vous pouvez faire, et les
méthodes employées être mauvaises, la faillite n'est peut-être
que le correctif nécessaire.

Ce qu'il y a de meilleur dans un homme doit aller dans
son travail avant qu'il puisse décider avec certitude s'il doit
ou non l'abandonner. L'habileté, la dextérité, l'effort cons-
cie-ncieux--ne-duvenç pas etre dépensés avec avarice. Pour
savoir ce que le travail fait vaut comme perfection aussi loin
que l'ouvrier peut 'atteindre, il faut: savoir au moins qu'il

pose pour la perfection de l'effort, et que l'habileté pour pro-
duire de bons résultats n'a pas été gaspillée en la retenant en
arrière; savoir si la dextérité et la force investies dans la
place actuelle donnent des dividendes en une augmentation
de dextérité et de force pour remplir une meilleure place dans
l'avenir; ceci nous aidera à décider si nous sommes dans la
bonne place aujourd'hui.

C'est très naturel pour nous tous de désirer vouloir faire
plus grand et mieux que notre travail actuel. Nous croyons
que la chose que nous désirons le plus faire est la chose que
nous pourrions mieux faire si on nous en donnait la chance.
Nous applaudissons comme une noble maxime le proverbe
"Nos désirs sont les pressentiments de nos aptitudes", et
nous ressentons toutes conditions ou circonstances qui nous
restreignent à une tàche étriquée ou antipathique.

Nous mesurons notre vocation trop souvent par nos pro-
pres désirs et goûts. Nous oublions que notre bonne place
n'est pas toujours où nous désirons le plus être, mais là où
nous sommes le plus nécessaire. Si nous pouvions tous
choisir notre propre place et notre propre travail dans le
monde, combien de places seraient-elles vacantes; combien
de travaux des plus utiles ne seraient pas faits. "Si tout le
corps était un oeil, où serait placé le sens de l'ouie? Si tout
le corps était une oreille, où serait placé le sens de l'odorat?"

Un bon médecin a dit: "Si vous pouvez faire votre tra-
vail facilement, sans avoir la' crampe ou sans fatigue, vous
ètes à votre vraie place. L'homme qui fait de prodigieux
efforts pour faire plus qu'il ne le peut est dans une horrible
condition. Si vous pouviez seulement trouver ce que vous
êtes capable de faire, vous pourriez le faire très facilement."
Une telle règle ne supportera jamais un soldat dans les ba-
tailles de la vie. On peut dire plutôt, que si vous trouvez
que votre travail est facile, qu'il ne demande aucun effort, s'il
ne vous oblige pas à faire un peu plus aujourd'hui que vous
n'étiez capable de faire hier, vous êtes dans la mauvaise place.
C'est le moment pour vous de chercher quelque chose de
mieux et de meilleur pour vous à faire.

Que le travail soit parmi la classe ouvrière pauvre ou
dans la science médicale, soit encore à construire une entre-
prise commerciale ou à prêcher ou écrire, enfin dans n'im-
porte quel métier ou profession, il faut toujours regarder en
avant pour de meilleurs résultats que cette courte vie puisse
espérer de voir.

Aucune augmentation ni développement n'est possible à
l'homme ou à la femme dont la tâche reste toujours dans ses
moyens actuels. Ne demandez pas des vies faciles; deman-
lez à être des hommes plus forts. Ne demandez par des

tâches égales à vos moyens; demandez des moyens égaux à
vos tàches. Chaque réel succès, que ce soit dans les grandes
choses de la vie nationale ou que ce soit dans la routine
étroite du ménage, a été gagné après un combat contre les
difficultés. Ce n'est seulement que par le travail et l'effort
douloureux. par une grande énergie et un courage résolu que
nous arrivons à de meilleures* conditions. Dans ces combats
courageux. "en faisant de prodigieux efforts pour faire plus
que nous n'en faisons", la force devient invincible, le pouvoir
augmente, notre place s'élargit, notre travai se perf ionne,
la victoire est gagnée.

Avec une sûre conviction que notre travail choisi est bon,
que .nous sommes à la place voulue, rien ne doit nous faire
détourner les yeux du but à atteindre. Même lIa défaite ne
peut nous retenir en arrière pour plus d'un moment.

Sommes-nous déterminés à bouger pour être mieux?
Alors, aucune difficulté ne doit nous épeurer, aucun obstacle
nul4oiLnousarrte "ueun--prodigieur effort ne sera t-op
grand si nous sommes sûrs et si nous croyons que lorsque
nous demandons à ce que nos pouvoirs égalent nos tàches,
le pouvoir viendra aussi fidèlement que nous faisons l'effort.

Vol. XLVII-No ii.



- e

NOUVELLES CHARTES.

La "Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du secrétaire d'Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur prin-
cipale place d'affaires dans la province de Québec:

"Lyon Shoes, Limited". Pour faire le commerce général
de toutes sortes de chaussures. Capital-actions, $5o,ooo, à
Montréal.

"Laurier Park Land & Developmnent Company, Limited".
Pour faire le commerce de terrains et d'immeubles dans tou-
tes ses branches. Capital-actions, $i5o,ooo, à Montréal.

"Pulp & Lumber, Limited". Pour faire le commerce gé-
néral de toutes sortes de bois et de pulpe. Capital-actions,
$ioo.ooo, à Montréal.

"A. Aubry & Son, Limited". Pour miner, mélanger,
étamer, émailler, galvaniser et plaquer les métaux, etc. Ca-
pital-actions, $i5o,ooo, à Montréal.

"Metallic Tire Expander, Limited". Pour manufacturer
et commercer en pneus, machines et accessoires (le toutes
sortes. Capital-actions, $25o,ooo, à Montréal.

"International Hotel Register Company, Limited". Pour
fabriquer et commercer eni registres, cabinets, livres, papete-
rie, etc., pour hôtels. Capital-actions, $25,oo0, à Montréal.

"The Glendyne Slate and Rooting Company, Limited".
Pour miner, exploiter et commercer de carrière d'ardoises
pour toitures. Capital-actions, $ioo,ooo, à Richmond.

"News Publishing Company of Montreal, Limited". Pour
imprimer, publier, etc., des journaux, revues, périodiques, ma-
gazines, annonces, cartes, etc. Capital-actions, $5oo,ooo, à
Montréal.

"Mount Royal Securities, Limited". Pour faire le coin-
merce général des immeubles dans toutes ses branches. Ca-
pital-actions, $5o,ooo, à Montréal.

"Dominion Exploration Company, Limited". Pour faire
les affaires de promoteurs de compagnies, agents de change
et agents financiers dans toutes leurs branches. Capital-
actions, $io,ooo, à Montréal.

"Amalgamated Theatres League, Limited". Pour fabri-
quer, construire et commercer en général de pellicules (films)
de vues animées et de tout ce qui concerne les vues animées.
Capital-actions, $50,ooo, à Montréal.

"The Gordon Realty Company, Limited". Pour faire le
commerce général des immeubles dans toutes ses branches.
Capital-actions, $ioo,ooo, à Montréal.

"Interprovincial Brick Company of Canada, Ltd." Pour
faire les affaires de fabricants de briques, tuyaux d'égouts,
poterie, etc. Capital-actions, $500,ooo, à Montréal.

UNE IDEE EN FAIT D'ETALAGES DE VITRINES

Cela paie d'étaler vos marchandises dans vos vitrines,
et pour cela il y a une bonne et une mauvaise méthode. La
bonne méthode est de n'y exposer qu'une sorte de marchan-
dises en même temps. Ne croyez pas que vous avez tie
grande variété de marchandises dans votre magasin, que
vous devez les y mettre toutes à la fois, de peur que le pu-
blic ne sache pas que vous en avez d'autres en stock.

Une vitrine pleine de souliers, ou de chapeaux. ou de
chemises, ou encore d'aliments en conserve, fera plus d'in-
pression sur le passant et vendra plus d'articles qu'une vitrine
remplie de chaussures, chapeaux, chemises et aliments en
conserve, le tout dans la même vitrine. De fait, une vitrine-
-ombinaison ne fera probablement jamais aucune vente.

Une chose à la fois est à peu près ce que la plupart d&
nous puisse prendre intelligemment. Lorsque vous avez un
doute à propos de l'étalage d'une vitrine, considérez com-

.ment l'étalage proposé vous attirerait. Toute la nature hu-
maine est à peu près semblable.

Une vitrine remplie d'un mélange d'articles divers ne
fait d'impression sur l'esprit de personne; tout le monde
sait cela. On passe et l'on s'en va sans se rappeler d'aucune
des choses que l'on a vues. Une vitrine doit forcer l'atten-
tion, elle doit vous faire arrêter et la regarder par une rai-
son spécifique. Une des plus faciles et plus simples raisons
sera parce qu'il ne s'y trouve qu'une seule sorte d'articles et
que cette sorte vous intéresse,

Il peut y avoir un grand nombre de cette même sorte
d'articles ou seulement quelques-uns, mais s'il ne s'en trou-
ve que d'une sorte, cela vous en donne une idée claire dans
l'esprit et vous ne l'oubliez pas.

Un épicier a un lot de pois en boites qui ne se vendent
pas bien. Il fait nettoyer les boites, les entoure de nouveau
papier-enveloppe et met le lot entier en vitrine avec une
pancarte lisible en avant, se lisant comme suit: "Bons Petits
Pois, 12c". et ils s'enlèvent comme des petits pains chauds
osrtant du four, simplement parce qu'ils ont fait une vitrine
d'une seule idée. Les gens ont vu les pois, y ont pensé et en
ont acheté.

Le marchand général a l'avantage d'une grande variété
<le marchandises à étaler et il peut choisir dans son stock ce
(lui le paiera mieux d'exposer.

Personne ne peut faire de positfs et complets règle-
ments à suivre pour faire des étalages d'aucune sorte <le
marchandises. Cela dépend autant du voisinage, du lieu où
se trouve le magasin, que de la forme et de la grandeur des
vitrines.

Les marchandises convenables aux différentes saisons
de l'année doivent être employées, et pour aider à faire ceci
systématiquement et intelligemment, on peut tenir un ca-
lendrier des étalages de vitrines durant toute l'année. Natti-
rellement, il est supposé que l'étalage de vitrine sera changé
au moins chaque semaine. Si vous attendez à retirer quel-
ques résultats de vos vitrines, il vous faudra en changer l'é-
talage au moins une fois par semaine. Après que vous avez
tenu un calendrier ou un index de vos étalages pendant un
an, vous le trouverez précieux pour y référer l'année sui-
vante, et suggestif pour un article à exposer. Si vous désirez
exposer toute autre ligne d'articles, vous pouvez le faire et
noter le fait sur votre calendrier. Ainsi, le calendrier sera

permanent et augmentera le valeur d'année en année.
Le calendrier clans ce but peut être livre-iemiiorandumin

ou une grande carte divisée en douze subdivisions.

Un commis d'épicerie, ayant plusieurs années d'expé-
rience dans une épicerie à Longueuil, parlant et écrivant le
français et l'anglais. demande une position dans une bonne
épicerie à Montréal. S'adresser à A. D., bureau du "Prix
Courant".

Un jeune homme ayant dix ans d'expérience dans le coi-
mnerce à la campagne, detnande une position dans un magasin
de marchandises sèches. Peut fournir de bonnes références.
Serait prêt à commencer à travailler de suite ou en aucun
temps avant lç premier mai. Parle l'anglais et le français.
S'adresser à A. G., bureau du "Prix Courant".

M. Ernest N. Desrosiers. marchand le nouveautés
de Sudbury, Ont., demande deux bons commis parlant l'an-
glais et le' français, dont l'un pour prendre charge du départe-
ment de mercerie et l'autre pour prendre charge du départe-
ment des costumes poti 4amfe-s.

Les applicants devront être s7brcs et posséder <le bonnes
références. Ils' devront être ambitieux et bons vendeurs.
Salaire pour commencer, $20.00 par semaine.

Vol. XLVII- No ii. LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 Mars 1914.



LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 Mars 1914.

LE PRELUDE D'UNE SAISON MOUVEMENTEE.

Les importations de nos grandes maisons de commerce,
qui depuis l'ouverture de la navigation d'hiver dans nos ports
canadiens, étaient à peu près nulles, viennent d'entrer dans
une phase nouvelle. Durant la journée de samedi et diman-
ele, près de >o.ooo tonnes de marchandises, consignées aux
importateurs <le Montréal, sont arrivées dans le port d'Hali-
fax sur les transatlantiques <le nos grandes compagnies ma-
ritimes. M. Jaies Thomu, gérant général de la compagnie
White Star, est convaincu que ce n'est lue le prélude des-
importations considérables qui se feront dans le port de
Montréal. à l'ouverture le la navigation sur le St-Laurent.

M. ADELARD FORTIER AU CONSEIL LEGISLATIF.

Ces jours derniers les journaux quotidiens nous ont ap-
porté la nouvelle qu'il était question de la nomination de
M. Adélard Fortier au Conseil Législatif de la province de
Québec. Nous espérons que Sir Lomer Gouin donnera suite
à cette rumeur, et que bientôt nous compterons M. Adélard
Fortier au nombre des Conseillers Législatifs.

M. Fortier est un des jeunes qui a su se frayer un chemin
dans le commerce, et ses connaissances pratiques des affaires,
de même que sa probité l'ont qualifié grandement pour rem-
plir cette honorable position.

ARRETER LES FUITES DU MAGASIN.

"Si vous aviez un baril de mélasse dans votrb entrepôt et qui
coule, quand voudriez-vous le savoir, le premier jour
ou à la fin de l'année?"

Surpoids et Surmesure.

in inspecttur les aliments, pendant qu'il inspectait les poids
et mesures dans une certaine ville, trouva cinq épiciers dont les
balances doinnaiet un surpoids.

Ces cinq balances ont fait depuis longtemps perdre des
centaines de dollars à ces épiciers.

Un épicier vendait environ 50 livres de saindoux par jour
à 4 d'once de surpoids. Cette fuite ou coulage, sur une seule
sorte de marchandise, se montait à environ $40 par an.

Mal acheter.

La moyenne des marchands détaillants sont (le pauvres
acheteurs. Quatre-vingt-dix pour cent de tous les magasins
de détail surachètent. La plus grande fuite d'un magasin est
le défaut du détaillant de faire l'inventaire de son capital
snuvent.

Il devrait tenir des comptes exacts au moyen de feuilles
de ventes en duplicata, ou autres moyens, de toutes les
ventes. Alors, il est tout probable qu'il ne doublerait pas
son erreur, même s'il ne l'empêche pas une première fois.

L'escompte de 50 pour cent fait par un marchand de gros
sur la liste de prix est une perte si les marchandises ne se
vendent pas. Le détaillant ne doit pas acheter pour l'"es-
compte extra", niais bien pour le "profit".

Aide incompétente.

Chaque employé dans un magasin de détail devrait être
mis sur une base de mérite. Le con?èmis qui ne peut vendre
les marchandises avec un profit est incompétent et impro-
ductif atu magasin. l.c garder c'estamme dc-laissr le ro-
blinet ouvert du baril <le vinaigre - seulement ce sont les
protits et non du vinaigre qui fuient.

Perte de marchandises du stock.

Un grand magasin de Montréal, faisant des affaires de
$i.ooo,ooo par année, estime que 2 pour cent de ses ventes, ou
$2o.ooo sont volés du magasin chaque année. Si cette même
proportion de marchandises est volée dans un moyen magasin
de détail faisant $io,ooo d'affaires par année, il perdrait $2oo
par le vol des marchandises du stock.

Le défaut de débiter les marchandises venddes à crédit.

Lorsqu'une vente est faite à crédit et qu'aucun compte
n'en est tenu, le détaillant peut perdre le profit qu'il devrait
faire sur la vente; le temps qui a été dépensé à l'achat; le
temps dépensé à la vente des marchandises; le coût du travail
de la manipulation des marchandises; le coût de les tenir sur
les étagères et plusieurs autres pertes, y compris la grande
perte que causera la négligence dans un autre travail.

Gaspillage de tenue de livres.

Il coûte quelquefois plus cher de tenir des comptes in-
complets d'une manière non systématique, qu'il ne coûte de
tenir des comptes complets de la bonne manière.

Le système de tenue de livres devrait être moderne. Il
devrait être travaillé par des experts. Il devrait être spécia-
lement établi pour le magasin. Il devrait donner le rensei-
gnement exact requis, aussi économiquement que possible.

Erreurs dans les additions de chiffres.

Le montant d'argent perdu dans tout moyen magasin
chaque année par les erreurs de chiffres est énorme.

Un client a sa facture. Elle est un peu moins haute qu'il
ne s'y attendait, niais il croit possible qu'il ait fait une erreur.
Il paie d'après vos chiffres.

Si cela arrive qu'elle est un peu plus haute qu'il ne s'y
attendait, il vous demandera le pourquoi, et vous perdez un
temps précieux à trouver l'erreur et à la corriger.

Si vous faites une erreur dans vos chiffres, vous êtes cer-
tain de perdre; que ce soit contre vous ou contre le client.

Mauvais calcul des profits.

Une récente enquête faite par une Compagnie a démon-
tré que grandement 75 pour cent de tous les détaillants cal-
culent les profits sur une base qui leur donne de 3 pour cent
à 8 pour cent de moins qu'ils ne croient obtenir, souvent se
calculant eux-mêmes hors de tout profit.

Ceci est la fin vitale d'un commerce. A quoi bon vendre
des marchandises. si le profit, le but entier de la vente, est
perdu par de mauvaises méthodes de calculer les prix.

Défaut de débiter toutes les dépenses.

Toutes les dépenses doivent être déduites des recettes
brutes, qu'elles soient débitées comme partie du coût de
tenir commerce ou non.

Si un homme paie $2o par mois de loyer, il ne les trou-
vera pas à son crédit dans le livre de banque à la fin de l'an-
née. même s'il ne les inscrit pas dans ses dépenses de tenir
commerce.

La même chose s'applique à toute sorte de dépense dans
le commerce. Chacune des fuites mentionnées ici est tne
dépense, que vous l'inscriviez comme telle ou non.

Il vaut mieux se tromper du côté de trop marquer pour
les dépenses et trouver une balance inattendue à la banque,
que <le trouver un. effarant déficit causé par le défaut de ne
pas inscrire toutes vos dépenses. Le déficit petit vous mettre
dans l'impuissance lorsque le défaut de payer une grosse
facture signifie banqueroute.
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LA SITUATION.
Le marché (le l'épicerie est ferme sans

changement de prix dans les principaux
articles. La mélasse montre un peu de
baisse ainsi que certaines farines et une
petite hausse dan., le vinaigre, Il y a unC
bonne demande pour les thés de toutes
mnarqucs avec des prix plus fermes, car
les stocks s'épuisent rapidement. Le
commerce général de l'épicerie est bon et
l'argent n'est pas trop rare.

Nous cotons:

SUCRES

Extra granulé, sac, les ioo lbs. 4.25
Extra granulé, brl., 5 x 2o, ioo lbs. 4.35
Extra ground, baril les. ioo lbs. 4.65
Extra ground, bte 50 lbs. ioo lbs. 4.85
Extra ground. il bte 25 lbs. ioo lbs. 5.05
No i Yellow. baril les ioo lbs. 3.90
No i Yellow, sac les zoo lbs. 3.85
Powdered, baril ioo lbs. 4.45
Powdercd, bte 50 lbs. les 100 lbs. 4.65
Paris Lumps, J bte 25 lbs. ioo Iba. 5.30
Crystal Diamond, btes ioo lbs. 5.00
Crystal Diamond, il bte So Ibm.

les 100 lbs. 5. 10
Crystal Diamond, à bte 25 liba.

les 100 lbs. 5.30
Crystal Diamond, Domino, 2o

cartons 5 lbs. les ioo Ibs. 0.35
Sucres bruts cristallisés, lb. 0.04
Sucres bruts non cristallisés, IL 0.031

Ces prix s'entendent au magasin du
vendeur à Montréal.

MELASSES

Très bonne demande.
lar>ade, choix, tonne 0.30 0.31 0.33
Itarbade, tierce et qrt. 0.33 0.34 0.3()
liarbade, demi qrt. 0.35 0.36 0.38
Mélasse, fancy. tonne 0.32'0.33 0.35
Mélasse, fancy, tierce et

quart 0.35 0.36 0.38
Mélasse, fancy, demi qrt. 0.37 0.38 0.40

Les prix s'entendent: ière colonne.
pour territoire ouvert; 2e colonne, pour
territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et ses environs.

LARD AMERICAIN

1ère qualité, le quart 29.00
2ème qualité, le quart 27.00

SAINDOUX

Bonne demande.
La lb.

Saindoux pur, en tinette 0. 14t
Saindoux pur, en seau 3.05
Saindoux pur. cse de 10 lbs o 5
Saindoux pur, cse de 5 lbs. .o. 15e
Saindoux pur, cse de 3 lbs. o.It

FARINES ET PATES ALIMEN-

TAIRES

Pâtes alimentaires

-Bonne --4mande.-

Nous cotons:
Arrow root, boite de 7 Ibm. 0.15

Farine Five Roses, qrt.
Farine Vive lZoses, sac
Farine Househiold, (Irt.
Farine "Regal". qrt.
Farine à pâtis. Océan, cirt.
Far. d'avoine granulée, sac
Far. d'avoine standard, sac
Far. d'avoine fine, sac
Farine d'avoine roulée, brl.
Farine d'avoine roulée, sac
Farine de sarrasin, sac
Far, de blé-d'Inde, sac
Banner, Saxon et Quaker

Qats, et Ogilvie, caisse
Creamn of wheat, ese
Pécule de mais, ie qîté, lb.
Fécule de mais, 2e qîté, lb.
Fécule de pommes de terre,

qrts de i lb., doz.
Vermicelle, macaroni et

spaghetti Canadiens btes
de 5 lbs., lb.

En vrac
Paquets de i lb.

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de J lb., lb.
Spaghetti, pâtes assorties:

alphabets, chiffres, ani-
mnaux nouilles, coudes,
importés en vrac, Ilb.

Fn pa~quets <le i lb.
Tapioca pearl. en sac, la e

Tapioca seed, en sac, la
Sagou

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

0.00
0.00
0.071
o.o6

6.25
3.15
6.-50
6.25
5.80
2.6o
2.60
2.60
5.00
2.40
3.6
2.25

4.00
5.75
0.07t
o. o6i

0.00 1.35

0.00 0 271
0.00 0.05*
0.00 0.07

0.00« 0.071

0.00 0.071
0.00 o.o8
0 .041 0.05
0.04; 0.0 5
0 .041 0.05

FROMAGES CANADIENS

Bonne demande.
Les fromages petits et gros se ven-

dent aux épiciers îS54c et î6 c la livre.

VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bolîman, cruches paillées, 4

gaîl. imp. cruche 0.00 2.20
Domestique triple, cruches

paillées. 4 gai. imp. cruche 0.00 1.25
72 grains, le gaîl. 0.00 0.13
M8 grains, le gaîl. 0.00 o. 16

ii8 grains (proof). lu gaîl 0.00 0.20

THES

La demande est bonne avec des prix
plus fermes pour les thés Young Hyson
et les thés verts de Chine à bas prix.
do(nt les stockcs s'épuisent rapidement sur
place.

EPICES PURES. GRAINES ET SEL

Bonne demande couramite.
Nous cotons:

Alîspice, moulu
Anis
Canary Seed
Cannelle, moulue
Cannelle en mattes
Clous de girofle entiers
Chicorée canadienne
Clous de girofle entiers
Colza
Crîm e de tartre
Gingembre moulu
Gingembre en racine

lb. o.oo o. x8
0 .o8 o.oQ
0.071 0.o8

"0.00 0.25
0 .18 0.22

"0.20 0.22
0.12 0.13
0.22 0.25

" o.o6 0.08

0.00 0.25
0.17 0.20

Graine de lin non mnoul. «
Graine de lin moulue
Graine de chanvre
Macis moulu
Mixed spices moulues i
Muscade moulue
Muscade
Piments (clous ronds> i
Poivre blanc rond
Poivre blanc moulu
Poivre noir rand
Poivre noir moulu
Poivre de Cayenne pur i
Whole pickle spice i
Sel fin en sac
Sel fin en il de sac
Sel fin, quart, 3 lbs
Sel fin, quart, 5 lbs.
Sel fin, quart, 7 lbs.
Sel fin. en quart de 2&0.e

Ordinary fine
Fine
Dairy
Cheese
Gros sel, sac

0.031 0.041
0.06 0.07
o.o5J 0..07
0.00 0.75
0.00 0.25
0.00 0.50
0.20 0.35
0.071 0.10
0.25 0.27
0.00 0.28
0.15 0.17
0.00 0.20
0.00 0.25
o.16 0.20
0.00 1.35
0.00 0.40
0.00 3.30
0.00 3.20
0.00 3.10

0.00 1.8o
0.00 2.05
0.00 2.15
0.00 2.45
0.6j 0.So

ORGE

Légumes secs.
Nous cotons:

Orge mondé (pot), sac 0.00 3.00
Orge mondé (pot), baril o.oo 6.75
Fèves blanches, Can., lb. 0.031 0.04
Orge mondé (pearl), sac 0.00 4.85
Fèves blanches, Can., lb. 0.03* 0.031
Fèves jaunes minot 2.00 2.10
L.entilles rouges, par sac, lb. 0.05 o.o6
Lentilles vertes, par sac, lb. 0.04 0.05
'Pois Verts, No i lb. 0.041 0.041
Pois cassés, le sac 0.03* 0.031
Blé-d'Inde à soupe, cassé,

le sac 0.00 2.40

RIZ

La demande est bonne.
Nous cotons:
Riz importés:

Riz Patna, sacs de 112 lbs.,
suivant qualité lb. o.oSl o.o6

Riz Carolina o.o8 o.og
Riz moulu 0.00 o.o6
Riz soufflé (puffed) cse de

36 paquets de 2 pintes o.00 4.25
Riz décortiqués au Canada:
Les prix ci-dessous s'entendent f.o.b.

Montréal.
Qualité B, sac 250 lbs. 0.00 3.30
Qualité C, sac zoo Ibm. 0.00 3.20
Sparkle 0.00 5.10
India Bright (sac de ioo Ibm) 0.00 3.45
Lustre 0-00 3.55
Polished Patna 0.00 4.40
Pearl Patna 0.00 4.60
Imperial Glacé Patna 0.00 4.90
Crystal japan 0.00 5.10
Snow Japan 0.00 5.30
[ce Drips Japan 0.00 5.45

FRUITS SECS

Assez bonne demande.
Nous cotons:
Dattes et figues:

D4attes en-vrac i lb.
Dattes en pqts de 1 lh.
Figues sèches en boites,

0.00- o.o5+
o.o6i 0.07
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3 couronnes lb. o.ogt 0. îoî
4 couronnes lb. 0.11 o.îî1
5 couronnes Ilb. 0.12 0. 121
7 couronnes Il. 0.14 0.141
9 courépties IL o.t5 o.î51
à6 once b l bt 0.11J 0.12t
1o onces bte 0.071 o.ob
Raisin. de Corinthe. Lb.

Corinthe Filiatras, en vrac o.00t v.u7
Corinthe Filiatras en car-

tons -i lb. 0.o71 o.m8
Raisins de Malaga. Lb.

Rideau bte 0.00 2.50
Balmoral bte 0.00 3.00
Orléans bte 0-W 4.00
Royal Excelsior bte o.oe 5.50

Raisins Sultans. Lb.
En vrac 0.00 0.10
Cartons, 1 lb. 0.00 o.îli

Raisins de Valence. b
Valence fine off Stalle. btes

de 28 lb.. 0.00 0.o6
Valence Selected. bte& de

28 lb.. o.oo o.o6i
Valence Layers. 4 cour.,

btes de 28 ibs. 0.r3 0.07
Raisins de Californie. Lb.

Epépiné s paq. i lb., fancy 0.00 o.îol
Epépinés, paq. 1 lb., choix 0.00 0.10

Noix et Amandes. Lb.
Amandes Tarragone 0.20 0.21
Amandes Valence écalées 0.45 0.46
Cerneaux 0.38 0.40
Avelines 0.13 0.141
Noix de Grenoble Mayette 0.19 0.20
Noix Marbot 0.15 o.16
.Noix de Bordeaux écalées 0.34 0.36
Noix du Brésil 0.21J 0.221
Noix (le Coco rapées, a la 1l). 0.21 0.22
Noix Pécan polies o.18 o.19
Noix Pécan cassées 0.00 0.00
l'canuts non rôties, Sun 0.00 o.o8
Peanuts non rôties, Bon Ton 0.00 0.11
l'canuts non rôties, Coon 0.00 0.07
l'canuts rôties, Coon o.08J o.og
l'canuts rôties, G. o.og o.091
l'canuts non rôties, G. 0.00 0.071
Ileanuts rôties, Sun 0. 10 0.11
Peanuts rôties; Bon Ton 0.121 0.131
Pruneaux 30/40 0.6I0 0.15
Pruneaux 40/50o 0.00 0.13
Pruneaux So/6o 0.00 o.zîî
Pruneaux 6o/7o 0.00 o. loi
Pruneaux 70/80 0.00 o .oQ
Pruneaux 80/90 0.00 0.09
Pruneaux 90/10 0.00 o.o81

Fruits évaporés. Lb.
Abricots, boite 25 lbs. 0.00 0.20
Nectarines 0.00 o.îli
Pèches, boites 25 lb.. 0.00 o. loi
Poires, boite 25 lb.. 0.00 0.13
Pommes tranchées, évapo-

rées. btes de So lbo. 0.091 o.ogl
Pelau de fruits. Lb.

Citron 0.10 o.111
Citrosselle 0.13 o. î61
Orange o.11_ 0.121

CONSERVES ALIMENTAIRES

Conserves de Légumes

Trè -bonne demande.
Nous cotons:

No i No a
Asperges (Pointes). 2 Ibm. 2.05 3.00
Asperges entières cani.. 2 Ibo. 0.00 2.25
Asperges Californie. si Iba. 0.00 3.35
Betteraves tranchées, 3 lbs. 0.00 1.321
Blé d'Inde 2 lbs. o.924 o.95
Blé d'Inde en épis -gai. 0.00o .
.i.tiiip, bic -à Ibm.- do:. 0.00 o.85

Catsup au gal. do:. 0.00 5.00
Champignons hôtel, boite 0. 131 0.141
Lhampignons, lcr choix 0.20 0.23
Champignons, choix, bt6s 0.37 0.38
Choux de Bruxelles imp. 0.17 0.18
Choux-fleurs 2 Ibo. 0.00 3.63
Citrouilles 1 Ibs. o.8o o.821
Citrouilles ga. 2.25 2,271
Epinards gal. 0.00 5.321
Epinards 2 lbS. 0.00 1.271
Epinards ,-3 lbs. 0.00 1.771
Epinards imp. bte o.1v2 o. 13
Fèves Golden Wax, 2 Iba. o.85 0.871
Fèves Vertes 2 lbs. o.85 0.871
Fèves de Lima 2 lbs. 1.171 1.20
Flageolets importés bte 0.131 0.15
Haricots verts imp. bte 0.13 0.17
Macédoine de légumes. bte o. îo oi tO
Marinades en seau, 5 gai. 0.00 2.50
Petits pois imp. moyens bte o.sz o. i i
Petits pois imp. mi-fins bte 0.11 0.s2
Petits pois imp.. fins. bte o.i6 0.17
Petits pois ,mp. ext. fins. bte 0.17 o.18
Petits nois imp.. surfins. bte (manquent)
Pois Can. English Garden 0.821 o.85
Pois Can. Early June 0.85 0.871
Pois Can. Ext. Fine Sifted 0.00 1.30
Succotash 2lbs. 0.971 1.00
Tomates. 3 lb.., doz. 0.95 1.00
Tomates. gaIL 2,90 2.921
Truffes. 1 bo' 5.00 5.40

-Conserves de fruits.

Très bonnie demande.
Par doz., groupe No i No 2

A nanas coupés en dés.
1i lb.I 0.00. 2.25

Ananas importés 2V/a lbs. 0.00 3.25
Ananas entiers (Cari.) 3 lb. 0.00 2.321
Ananas tranchés (Can.) 2IL 0.00 1.771
Ananas râpés (emp. Can.)

2 lbs. o.oo i.8o
Bluets Standard doz. 0.00 1.25
Cerises rouges sans noyau.

2 lbs. 1.92à 1.95
Fraises, sirop épais. ? lbs. 0.00 2.4o
Framboises, sirop épais,

2 lbs. 2.371 2.40
Gadelles rouges, sirop épais.

2 lbs. 0.00 2.00
Gadelles noires, sirop épais,

2 Ibs. 0.00 2.021
Groseilles. siropi épais,

2 lbs. 0.00 2.021
Marinades can. 1 gal. gal. 0.00 o.8o
Olives, i gai. gal. 1.271 1 70
Pèches jaunes 2 lbs. 0.00 1:421
Pèches 3 lbs. 0.00 1.90
Poires (Bartlett) 2 lbs. 1. 52J 1.55
Poires 3 lbs. 2.021 2.05
Pommes 3 lbs. 0.00 1.071
Mûres, sirop épais lb.. 0.00 I .92J
Pommes Standard gal. 3.00 3.021
Prunes Damson, sirop épais,

2 lbs. 1. 30 i.15
Prunes Lombard, sirop épais,

à Ibo. o.95 0.971
Prunes de Californie. 21 lb. 0.00 2.74
Prunes Greengage, siToD

épais 2 lbs. 1.071 1.10
Rhubarbe Preserved, 2 lb.. 0.00 1. 52J
Cerises blanches do:. 0.00 2.25
Cerises noires do:. 0.00 2.40
Framboises do:. 0.00 2.40
Mfireg do:. 0.00 2.4o
Gadelle% rouges do. 0.oo 2.4o

Conserves de polism

Très bonne demande.
Nnuc cotons-

Ai à 1Mnixaln-_
format) do:. i.6o 4.50

Caviar i lb. doz. 5.35S
Caviar * lb. do:. mon
Crabes i lb. doz. 3,75
Crevettes en saumure, 1 lb. 0.00
Crevettes sans saumure, i lb. o.o
Ptimnan kiaddies do:. 1.35
Harengs frais, importés,

do:. i. tS
Harengs marinés, lmp. 3 .45
.Harengs aux Tom., imp. " 1.45
Harengs kippered, imp. #'3.50
Harengs canadiens kappered o.ps
Harengs canadiens, sauce

5.25
10.25
3.00
1.6o
1.40D

3.20
î .65
1.40
1.70
1.00

tomates 0.95 1.00
H~omards, btc h., i lb. " 6.4o 6.5o
Homards, bte plate, i lb. " 3.5o 3.6o
Homards, bte plate, i lb. " 6.75 6.9o
iluitres (solid matas, 5 oz.

do. 0.00 1.40
Huitres tsolid méat), su os.,

do. 0.00 2.00
Huitres s lb. 0.00 1.50
Huitres 3 lb. 0.00 2.45
Maquereau, tin i lb.. 14 do:.

0.00 1.45
Morue NO 2 IL (manque)
Morue grosse en quart lb. (manque)
Royans aux truffes et aux

achards bte 0.37 0.15
Sardines co. i bte, Coe 3.*50 4.00
Sardines f rançaises, J btes o.1î61 0.31
Sardines françaises. î btes 0.22 0.50
Sardines Norvège. * btc 7.50 11.00
Sardines Norvège. i bte 17.00 18.00
Sardine@ Royan à l'huiile, I 0.40 o.42
'-qrdinem %ans arétes *0.23 0.24
Saumon Labrador. zoo tbs. 0.00 8.50
Saumon Cohoes, Fraser

River, i lb. 0.00 1.40
'àr.iron rouge-
Hnrge Shoe et Clovcr Leaf.

boite basse, % lb., doz. 1.271 1.321
Hnre Shoe et Clover Leaf,

boite basse, i lb. do:. 2.071 z.121
Saumon rouge Sockeye

(River§' Inlet), bte hau-
te. i lb. doz. t.go

Sauimon rougze du printemps,
bte haute, i lb. doz. 0.00 î.6s

Saumon Humpback, i lb.
do. 0.00 é,.93

Truite des mers. son lbo. 0.00 6.25

HARENGS DU LABRADOR

Quarts
Y, quarts

$6.2s
3.35

FROMAGES IMPORTESoI

Bonne demande.
On cote le fromage de Gruyère:
Fromage entier de M6 lbo. ou de 8o

lb.;.. 28C à 30e la livre.
En quantité moindre. 28c la livre.
Le fromage de Roquefort se vend de

.12C à 33c la lb. et le Limbourg, 24c la
livre.

On cote encore:
<',nrgonzola .lb. o.23
Fdam '4 0.24

-PRODUITS CHIMIQUES ET
DROGUES

Nous cotons:
Acide borique, bris de .336 Ibo., lb. o. ici
Alun, barils de 336 Ibo. <' .oa1
Alun, barils de 112 lb.. 0 .02l
Arcanson, IL 0.038 0.04§
Blanc il- L~. bris de 3.36 lbo. 0.55

lob,.. 06
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Borax en cristaux. bris de 3»36
Ibo. I~>. 0.05 0.06

Boules à nuites 0.00 0.00
camoiolle 0.00 0.40
t.ampfche (Extrait de):

boites de 12 Ibm. o.oo 9.111
btes 24 Ibs., pqt 1 lb. 0 .11j 0. 12j

Camphre, la livre 0.00 0.75
U.arbonate d'ammoniaque,

bris 112 ibm., 4 Ibm. 0.15 0.20
Cire blanche IL 0.40 0.45
Couperose, bris 370 lbo. 0 .01 0.02
Creme de tartre Ilb. o.24
Gélatine rouge en feuilles 11 0.6o
Gélatine blanche en feuilles « .35
Gélatine K.nox en feuil., doz. 1.25 1 .3ô
Gomme arabique lb. 0.15S 0.1M
Houblon pressé, lb. (manque'
Lessive commune doz. 0.35'
Lessive commune grosse 3.75
Paraffine pour cierges, IL o.10o o.12
Plâtre à terre, sac ioo Ibo., sac 0.70
Poudre Insecticide lb. 0.00 0.50
Résine blanche es 0*3 0.041
Résine G., suiv. quant -ll :S o.o3î
Salpitre en cristaux, bris

112 lbs. lb. 0.05 o.06
Sel à *Médecine 0.oî 0.02
Sel d'Epsom sac 224 lb., Il o.oz1 0.03
Soda à pâte, 112 -Ibm. 0.00 2.00

Soda à laver:
Sacs *.8o .S
Soude caustique en mor. lb. 000o 0.02k
Soufre e bitons, brio 336

Ibo. lb. o.oif 0.03
Soufre moulu sacs 112 IL i .6.ç 1.7
Tourteaux de lin moulu. sac i .6o 1.70
Vitriol, bris o.o6i 0.07

BOUGIES. CIERGES ET HUILES

DE SANCTUAIRE

Nious cotons:
ii. k'araitnc en vrac. boite de 4o lbs.:

ô à la lb. lb. 0.00 0.07à
12 à la lb. - 0.00 0.10B. Paraffine, 6, à la lb. o.08 o.09

B. Paraffine, 12 à la lb. o.081 0.o91
B. Stéarique,14 Oz. 6 et12 0.00 0. 12à
B. Stéarique, î6 oz. 6 etil 0.14* 0. 5Cierges approuvés, lb. 0.00 0.37i
Huile de 8 jours; gallon 1.20 1.30

PLATS EN BOIS

Nous cotons:
Carrés de i lb., crate
Carrés de i lb., crate 5ou
Cariés de a Ibs., crte 500
Carrés de 3 lb..crqte
Carrés de s lb... cratle

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

0.45
0.90
1.021
0.571
0.721,

CUVETTES EN, BOIS

Nous cotons:
Cuvette No-.o, la do:. 10.50
Cuvette No il la do:. 9.00
Cuvette No 2, la doz- 7.50
Cuvette NO 3, la do:. 6.50

BALAIS

Nous cotons:
A longs manches '-\0.00 2.75

Avec manches ordinaires La dua.
2 cordes -. 2.25
3 cordes 2.50

4 cordes 2.75
-- ordee--1

Le papier manille, 13 x 17, est coté
20C.

EPINGLES A LINGE

Epingles ordinaires:
Boites de 3 grosses, la bte 0.75

Epingles à ressort:
9oites de 2 grosses, la bte 0.90

PAPIER D'EMBALLAGE

Papier Manille en rouleaux 003Papier brun en rouleaux o003

MECHES. BRULEURS ET VERRES
DE LAMPES

HUILE DE RICIN PHARMACEU-
TIQUE

Nous cotons au quart, par livre, gis.
le gallon, $1.25, en estagnon, par livre,
9c a toc.

VASELINE

Nous cotons;
-Bleu Seal"
Blanche No i
Blanche No a
jaune No i
jaune No 2

Nous cotons: 'natMèches NO 2 [b. o.23 Defat
Mèches NO 2 .. 0.15 D'enfant, i
Mèches No o de '.1 Manches dî
Brûleurs NO 2 doz. o.85
Brûleurs No 1 0.65 HU
Brûleurs No o '0.65

Brûleurs, dessus e e Nous coti
Brûleurs, dessus v e 1. "~*0 PatsAt
Cheminées (climax) No 2 <'0.65 Standard A
Cheminées (climax) No 1 0.45 ORCheminées -(climax) No o 4
Cheminées (Bonanza) NO 2 .95
Cheminées (Bonauza> No 1 0.75 Ftre'

SAVON DE CASTILLE Bé

Le savon de Marseille en morceaux se a
vend $4.25 la caisse et de gc à ioc la livre,Julh
poids net, blanc ou marbré. Mais.-

M ai
GRAISSE A ROUES juillet

Avoi>n e-
On cote: Mai

Graisse 1-n~ ni Ajuillet

grosse doz. 0.-571
Caisse de 4 doz. 'o.6o

Graisse au mica.
Boites de i IL (par 3 do:.)

do:. 0.90 0.95
Boites de 3 lbs. (par do:.) do:. 2.25

HUILE D'OLIVE

Nous cotons:
Huile Loubl on:

Pintes
Chopines
i chopines

L'huile d'olive Barton
cotée:
Qrts
Pts
i Pte

0.00 2.25

0.00 1.20
0.00 o.6o

et Guestier est

7.75 8.00
4.371 4. 50
2.45 2.50

HUILE DE CASTOR

Nous cotons:
Bouteilles de i oz.
Bouteilles de 2 oz.
Bouteilles de 3 Oz.
Bouteilles de 4 Oz.

Grc
3

7

HUILE DE FOIE DE Id

Nous cotons: $1.75 à $2.0.
Bouteilles carrées de 16 on

la douzaine, chopines, $2.4o la
J chopines, $1.75 là douzaine.

HUILE DE COTO]

Nous-cotons:
Au baril

grosse 10.00
19.20
6.72

14.40

BALAIS

cordes
cor-le

e faubert

0.00 1.10
0.00 0.85

(mop). do:. 1.20o

[LE DE PETROLE

ofns:
rai Qil
eme

toi. 0. 12
le gal. 0.-171

AINS ET FARINES

ilarché de Chicago
citations:

Haut.
Ferme-

Bas. ture.

>97l'4 8'z4c

66.Xic (6i7,c 604 4c

3()"'c 38 7 nc 39-4C
394'xc 387/ic 3'>4gc

Marché de Montréal

Grains

Il y a toujours une bonne demande
provenant de sources européennes pour
le blé de printemps du Manitoba, pour
expédition prochaine aussi bien que ful-
ture. Le marché reste ferme avec une
tendance plus facilc. E*n sympathie avec
la continuelle tendance'à la hausse des
prix pour l'avoine dans l'Ouest, le ton
<lu marché local est plus facile avec une
augmentation de la demande pour des
lots de chars et des ventes de NO 2 C.
\V.. 44c; No 3 C. %V., 43c le minot,ex
iiuaga..în. LeÀ toin (lut marché pour le muais
No 3 étant coté à 72ý'.C le miinot, ex-
nmaga sin.

Marché de Montréal

Farines
ise. Dos.
.60 0.35 Le commerce des farines montre une
.00 0.45 plus grande demande -des acheteurs

:on0 0.55 étrangers pour les qualités de blé de
.25 o.65 printemps, et comme les offres de prix65 dans quelques cas étaient plus hauts,

mais vu la force du marché au blé et la
[ORUE hausse des prix des meuniers qui n'é-

taient pas disposés à accepter toutes les
offres, le volume des affaires n'a -pas

ces, 83.75 été bien grand. Il n'y a pas <le grand chan-
*douzaine: gement dlans la situation du marché local.

n-ais la demande s'améliore et des ventes
de premières patentes ont été faites à
$.ý.6o. seconde à $5,10o et strong bakers <le
$4.60 à *$4.90 le baril en sacs. Dans la
Tarine de hieè dIwer eeiTl st très

1 * î 1.25 ferme avec des ventes <le patentes de
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choix dc $5.25 à $5.5o; straight rollers de
$4.6M à $1.90 le baril en barils, et les der-
niers en jute de $2.20 à $2.30 le sac.

Nous cotons:
Patente& dui printemps:

Royal Household
Five Roses
Gletora
Harvest Queeu

Fortes à Boulanger:
Bakers Speclal
Manitoba S. B.
Keetob
Montcalm

Patentes d'Hiver:
Straight rollers
rlurona (à pàtisserie)
A do
Farine de blé-d'Inde bla

boulangers, 2 sacs
Fmiinc de blé-d'Inde Pou

2 sacs
2 sacs
2 sacs
a sacs

a sacs
a sacs
a sacs
a sacs

2 sacs
2 sacs
2 sacs

ne pour

r engrais
a sacs
Farne d'avoine:

Avoinie roulée, sac de go Ibs.
Avoine roulée, baril

Issues de blé et avoine roulée
La demande de toutes sources pot

issues de blé continue à être bonne,
comme l'approvisionnement sur plac
petit, le volume (le nouvelles affaire
petit car les meuniers, clans la plupai
cas, ne *font que des ventes par char
langés pour satisfaire les hesoins du
merce local et de la campagne. Il.
pas de changement notable dans lai
tion du marché qui reste très *rnie
des ventes dle son à $23; shorts à
middlings à $28 la tonne, y compr
sacs. De bonnes 'affaires se font dai
moulées et les prix sont f ermpes dle
$32 _pour les qualités de pur grain.
$28 à il$29 pour les mélangées, la
Dans lavoine roulée, le marché est
avec une bonne demande et des venu
lots de chars de $4.15 à $4.25 le b.1
barils, et à $2 le 2ac.

Nous cotons:

Issues de blé:
Son Man., au char, tonne
Gru Man., au char, tonne
Middlings d'Ontario. au

tonne
Moulée pure. au char
Moulée mélangée, au char

char.
27.00
32.00
30-00

FOIN PRESSE ET FOURRA(

Marché de Montréba

Foin pressé.
Un bon commerce local se fait p

foin pressé, mais la demande p
compte de l'exportaýtion est très lim
le marché est faible en général
changement dlans les prix. i-e foin
se v'endl de $46 à $16..5o; extra bon
dle $15 à $mi..o et le NO 2 de $13-51
la tonne, en lots dle chars, ex-voie.

Nous cotons:
Foin No i, pour livraison

immédiate $15.00
Très bon, NO 2 14.00
NO 2 13.00
la tonne, en lots de wagon ex-voi

5.60
5.60

Marché facile. Demande médiocre,

prix sans changement.

BEURRE

Marché anglais

5.10 MNM. Mills et Sparrow nous écrivent5. 10 'du Londlres à la ci.ate du _,7 levrier 1914:

* 1%*c dascz bons arrivages, il y a
eu une bonne demande toute la semai-

4:90 nue, quoique dans quelques cas les prix
4.90 ont tc plus faciles. La tenmperature a
4.90 etc tres cnangeante, et apres une sericu-
4.90 se perlode de gelée, nous avons actuel-

leliient une température assez rigoureuse
pour cette ép>oque de l'annee.

5.00 manosil. - La cotationi est de 2 kro-
n:0 ler pluh bas,, avec une demande ternme.

5 .30 Australien. - il y a une bonne de-
lilaitUc. Les beurres non sales maintien-

4.d0 tient une unne prime sur les -sa-
tes. (jeneraleîîient pariant, la qualite,

4.50 cette semaine n a pas montre une aussi
bonne moyenne que les deux ou trois
ucriiierrs semaines. Leci est du sans
doute à la chaude temperature.

2.32 Nlouvelle-Zleande. - La demande
4.90 pour uttle variere continue à ere tran-

quilte, quiqu'aux plus bas prix coteb,
il y a une grande demande. Les ven-

Ur les uieirs, neanmoins, ne veulent pas yen-
mais dire de brai bon beurre aux basses co-

e est tâtions montrecs actuellement. Les arni-
S dest %âges coloniaux cette semaine consis-

raient en:S me- Fromage - Par le vapeur **Tokomna-
c 'dil- ru-, 10,300 boites Nouvelle Zlne

" di- Danois. haut choix
onc Sibérien, haut choix
av et . ere, bon choix

2 % et ictorien, haut choix, salé
.s les Victorien, choix, salé
iS les ý metrren, haut choix,
$30 a as e
et de sn e
*onne. Victr ien, choix, sans sel
ferme A-ustralien, haut choix,
es (le salé
ri 1 e Australien, choix, salé

Australien, haut choix,
sans sel

Australien, choix, sans
sel

Queensland, haut choix,
2.0 salé

22.00 Queensland, choix, salé
2.0 Queensland, haut choix,

28.00 sans sel
Quiecnsland, choix, sans34.00 sel

31 *oo Nouvelle Zélande
is Argentine, haut choix,

salé
Argentine, hauît choix,

sans sel

our le
Our le
itêe et

sans
No i
No 2
à $14

13.50
e.

121/0 à 124/0
110/0 à 114/0
104/O à 108/o
112/0 à 114/0
106/o à 110/0

114/0 à 118/o
110/o à 112/0

110oi à 112/O
106/o à 108/o

114/0 à 116,/o

108/o à 11210

110/0 à 112/0
106/o à lo8/o

112/O à

108/o à
114/O à

116/o

110/o
116/0

110/o à 112/0

112/0 à 1 14/o

FROMAGE

Marché anglais

MMN. Milîs et Sparrow nous écrivent
(le Loncdres à la date du 27 février 1914

La demnmde a été un peu plus tran-
qutille cette semîaine* et quelques yen-
detirsclerrs o'nt été pltôt un peu nier-
%erîx potir le gros approvisionnement
actuellement du jà terre, et 'conséqueni-
mienît les cotations sont de,, 1/- plu-
haut clans la- semaine, particulhière
int sur le blanc, druquel il y a rine plus
grande proportioin que d'nrdinr& _

Beurre de laiterie
Beurre de laiterie en ro uleaux

PEAUX VERTECS

Très bonne demande.
Boeuf inspecté No i'
Boeuf inspect.é NO 2
Boeuf inspecté NO 3
Veau
Agneau, chaque

24C i 25e
26C à 27C

14-50

13.50
12.50

15.00 17-00

FRUITS VERTS ET LEGUMES.

Oignons, la lb.
Oignons, la cse
Raisin Magala
Betteraves, le sact
Carottes, le sac
Patates, le sac
Navets, le sac
Pommes, le baril
Oranges Mexicaines, la ce
Oranges Navels. la cse«
Citrons, la cse
Pommes Blaldwin. No i
Pommes Baldwin, No 2
Ponifuies Greening No 1
Pommes Greening No 2
Pommes Spy Noi
Pommes Spy 'No 2
Atocas, le gallon

0.00 0.05

5.25

5.25
1 .25

1 .40
1.00 1.10

0.90
6.00 8.oo

2.50

3.00
3.-5
6.0oo
4.50

5.50

4.00

5.50
o.6o

o. 6o

Vol. XLVII- No il.

Des avis du Canada disent que l'ex-
portation est pratiquement finie pour
la saison, aussi les ambeteurs dépendent
tout à fait de la Nouvelle-Zélande.

Nous cotons:
Canadien, choix à haut choix,

blanc 69/o à 71/0
Canadien, choix à haut choix,

coloré 70/o à 72/0
Nouvelle-Zélande, haut choix,

blanc 64/o à 64/6
Nouvelle-Zélande. haut choix.

coloré 66/o à 66/6

Prix vendants aux épicier
Fromage doux 17C
Fromage fort, blanc, à la meule i8c

au morceau 19c
Fromage de Gruyert 37c a 25c
Fromage Oka 24C
Beurre, choix 30c
Beurre, choix, en bloc d'une livre 30112c
Oeufs strictement frais 378e
Oeufs frais en b>oites de carton

d'une douzaine 40e
Oeufs frais américains 35C

OEUFS

Les arrivages d'oeufs frais augmentent
et la quantité des oeufs de conserve di-
minue sensiblement; en conséquence, le
prix des frais a baissé et ceux de con-
serve augmenté.

BEURRE

March6 de Montréal

c

i

t

t
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Table Alphabétique des Annonces
Assurance Mont-Royal..

Baker &C». (Walter)..
Banque de Montréal ...
Banque d'Hochelaga..
Rauque Nationale .......
Banque maison. ...
Banque Provinciale...
Barr Register Ca ........
Bélanger & Bélanger..
Bensan W. T. & Co..
Berry Bras ............

doatr S . & Ca ...
Bintish Colonial Pire Au...
Rrodie& Harvie ........
llrandrani-Hetdersn ..

.ai ad& Lite Assurance Co..
Cxnsula b,îarcb Ca .......
Canada Wite & Iton Goods
San Fairbanc" Marse Ca..
Canadian Pacifie .... ....
C- adianS~iitCu .......
Channeil Chemical Ca. .
'hurch & Dwlght.......

Cie d'Assurance Mutuelle
du Commerce ........

Clark, Wm ............
Cannors Bras...........
Canadian Poster Ca.
Chicago Flexible Shaf t Ca.
Continental Bag & Paper Ca
Cattamn Bart ...... ......
Couillard Auguste .......

Destnartean Alex ....... 3
Dom. Cannera Co., Ltd 
Dom. Cartrldgç Ca ....... 43
Dantigny Hectd ......... 34
Douglas J.Ml. & CO ... . Couvert

Ecole Polytechnique....... 13
EddyB. B. Co............ 9
RAiubart & Evans... .... 32
liquitable (Cie d'assurance

incendie)............. 33

Falrbank N. K .......... 0
Pelas&Co........... 1
Fontaine Henri ......... 34
Portier Joseph........ 34
Frontenac Drewery ........ 8

Gagnan, P.-A ........... 34
Oarand, Terroux & Cie.... 34
Gillett Co. Ltd., [E. W.] 18
Gonthier & Midgley ... . 34
GoodhughW. S. &Co... 14
Grand Trunk Railway.... 1
Gunu, Langlois & Cie..

Hall Coal [Geo]J......... 9

International Stock Food Ca. 7
Internatianal Varnish CO. 48

louai & Cie. H..... ...... 2
Jamieson R. C........... 40

Lacaille. Gendreau & Cie 12
La Prévoyance..... ..... 33
La Sauvegarde........... 32
Leslie & Co., A. C........ 40
Liverpool & London & Globe 32
Lufkin Rule Ca .......... 48

Martin-Senour ........... 44
Mathieu (Cie 1. L....9
Matthews-Blackwell LI 7
Maxwell &Sono (David) 4o
McArthur, A ..... ....... 40
Metropolitan Life Inae. Ca. 32
McGill Cutlery Coa........ 48
Montbrland, L. R......... 34
Montreal-Canada Ass. Ca 32
Mott, John P.. & Ca ...... K12

Mclary Mf g. Co.....Couvert

Nova Scotia Steel Ca 48

Pink Thos. Ltdl .......... 46
Prêt Immobilier Limitée... 1 2
Prévoyants du Canada, (Les) 32

Quebec Steauiahip .... ... 36

Riclxar'is-wilcox Co ....... 49
Rolland & Pila, 1. B...34
Renaud J. B ............ 36

Sherwisi Wlas. ... 39
SmithH. D............ is
Suap)CO ............... 49
St. Lawrence Sugar Ca. 9
St-Vincent Arrawroot ... i
Sun Life of Canada. ......-- -33

Tanglefoot..............19 c
Taylor Porbes Co. L.td...45
Tipvet &Co., A.P.. 7
Tuckett [Vie G. 8. & Son

Col)................. 9
Théàtre National Français. 34

United Shae Machinery Ca.
Ltd.............. .uvr

United-States Steel Co .... 5

Western As&. Ca .......... 32
Wilke & Burnett ......... 34

RGros. Profiîts -Facilement Faits

(Faite au Canada)
Dans notre annonce dans les journaux quotidiens dans les plus grandes villes d'une côte à l'autre et dans les plus grands

et plus populaires magazines, nous disons à des milliers de ménagères que la O.Oedar P.Ilih Mop (Epousmette) rend
foolle de nettoyer leti endroits diffiolles à atteindre, tels que entre les balustres, dessus de hauts meubles, dessus de
portes, etc., et quel superbe surface hautement polie elle laisse sur les planchers-en bois franc et le linoleum 1

Les Quincailliers qui ont en stock et en étalage l'époussette O.Cedar a le bénéfice de cette annonce sous la forme (le
rapides et faciles ventes ainsi qu'un très bon profit

Les "10-Cedar Polish Mops" sont vendues sur le principe :"Satisfaction on argent remboursé".

E8crivez à votre marchand de gros ou

Ecrivez-nous quelques mots pour avoir des détails complets.

CHANNEIL CHEMICAL - 00., LL.MITED..
u uv"C-aoruurn, u ron1r ou

ENECRIVANT AUX ANNONCICURS, CITEZ "LE PRIX COURANT-.

\Iol. XLVII -No i i.
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KE.TROPOLITAN
Life Assuanos Co'y
:-: of New-Yor'k :0-

(compagnie 4 FoudesSocial)
Assurance en foçe ...... 82,816.504.412
Pele" en vtgwui as dé-

%.-mbre so3....... 13.957.742.
un 1913. la cOMP&gnie ai.-

mi. au Canad des poli-
CaU pour.............0511,223.8u1.0O

Elle à déposi entre les
mains di Gouvernemaemt
camadien et de £idelicom-
mils canadiens elusive
Meut pour les samadiens.
environ ............... 6,00011.

Ily isiplus de ULM Canadiens auaris
dams la OflPITAN.

WESTERN
ASSURANCE CO.

ACIau-delà de 34199
Durau Principal: TORON? O, 0&i,
Hmu Gao. A. Coi, préident

W. I. EmLoox, Vlee-Prident.
'W. S. MaIEai, Gnrnt-Gdmiraî.

C. C. poSz, secrétaire.
£meeuwsae de Montréal s

el que ST-PiERR.
Bout. sBecxm.u Géran t

L'ASSURANCE MO*îT ROYAL
(Compagnie Indipendante (Imme&*l)

Bureahu 8 4 rt fletre-Dame Ouest
Coin St-Ptrangois.Zavier. MONTRM*j.

RôDOLPEU Pozeut,. Priment.
1 .Cr.muuT. Ir., Géramt.Oiuiral.

ESINIIART & 13 VNS
Courtiers dAssurance
Peu, Vie, Accident, Cambriolage,

Bris de glace, Automobile,
Responsabilité dea Fonctiommaires

Agents principaux pour :

d'E3dlibourg.

c ARUeaCU Iuae Co.
de ;e'w-York.

Nous considérons toutes commandes
d'agences de la part de personnes

responsables. L'expérience
n!eù_ffl bsolurnent

hroa: EDflu uùà thél WOODS
3» Mu St*Ssusut

Assurances
LE DANGER PROVINCIAL.

S'il était besoin de démontrer combien
il est ridicule de vouloir exercer un con-
trôle effirace (le l'assurance-vie s'il était
permis à chaque province d'incorporer
des compagnies avec pouvoirs d'opérer
dans tout le Canada, un récent jugement
(lu Conseil Privé nous aiderait à le faire
v*ictorieu semen t.

C'est la coutume aujourd'hui pour les
provinces de prélever une taxe sur une
portion de chaque succession dont-la va-
leur dépasse un chiffre déterminé. Or, si
chaque province réclame le droit de taxer
une succession, quel que soit l'endroit où
elle est située, le sens commun veut que
cette succession ne court.pas le risque
<'être taxée deux fois.

('est pourquoi il fut convenu que cha-
que province ne pourrait taxer que les
successions situées dans ses limites. La
seule exception à cette convention fut
faite par la province de Québec qui a
persisté à taxer toute succession, quel
que soit l'endroit où sont situés les biens
dlu défunt. Si, par exemple, un citoyen
<le Québec laisse des biens situés dans la
province d'Ontario, ces biens sont taxés
deux fois. parce qu'Ontario perçoit une
taxe aussi bien que Québec.

Naturellement, cette condition devait
tot ou tard soulever de l'opposition. La
succession d'un citoyen de Québec s'est
insurgée contre'une telle injustice, mais
les prétentions de la province de Québec
ont été soutenues jusqu'au Conseil Privé.
Celui-ci, toutefois, n'a pas vu les choses
(le la même manière que les tribunaux
canadiens. Il a décidé que la taxe ne
pouvait s'appliquer- qu'aux biens situés
dans les limites de la province qui pré-
lève la taxe. Cette décision prévient la
double taxe, mais elle révèle les condi-
tions qui existeraient dans le cas où les
tribunaux donneraient aux provinces le
droit de contrôler l'assurance-vie.

MONTRECAL .CANADA
D'ASSURANOE connRE 11'INCENDIE

Fendie en 1 ose
Téléphone Bell Main 5381

ACtif------------.... 557 888.95
Réacrve ...-......-f 193.071.19
Autres Valeurs

Surplus pour les ettsmsu..e-------8344f.121.?I

80 rue noble-Dame ouest,
ngfeýde la rue St-sulplcc.

Fard. Pagé, 0érant Prevînolel

DANS

la FARCE UesTs.uoataudse.tmu
QUE que ceux de m'imb rt quelle

om a ne.

QUE que celles de m'importe quelle
compagnie.

8FARCE leu umUes sont MMieea
-UI tee à agénralité de celUele

autrescomvagnles.
4. PARCE IAeassee.éel'et IMOPiIi.e du

QUE as dInei soat une ami-
tii de*ouiel pour les anuées
futures.

se PARCE Par-deus tout. eule est ne
QUE compagmie Oassaileque.

Pvamebse et ses capitaux res.
lent dam la Pro.lmcei de
Quibee pour le biméfle.dee

siège seelaleAngledes ruesNtre-
Dame et S-i«

Ssursmale au camad, -Baa Chef à meatrial

ai. Chevalier ger.: William Macpherson, Ecr ; T.'
J rummuonh Ecl:. Sir Alexandre Lacoste; Sir

Prederick Willlam-Taylor.
. auaer ToMpesa, Gérant. i

Les Prévoyants -du Canda'
Assuranoe Fonde de Pension

Capital Autorws. - .......... 85OO8OO0.00

Aetif du rends de Pension. le
à 1 décembre 1lO18.........S43.74.41

ACHETE DES PARTS DEs PRIV*YANTS
DU CANADA

Parce qne c'est un placement sans pareil
Par-ce que c'est avec la plus petite prime
la plus grosse rente;
Par-ce que c'est la seul Compagnie à
"Fonds Social" faisant une spécialité* du
Fonds de Pension.
Total de l'actif du Fonds de Pension seu-
lement : $423,745.3 1.
eureau à Mentréal

Chambre 22,
Edifios "La Patrie"l

sureau *Cho

129b rue St-Pierre,
ie0-offiinign

\7cil. XLVII -No i i



\'ol. XLVII -No i i. [LE PRIX COURAN'r, Vendredi, 13 M1ars 1914. 33_

LA COMPAGNIE

D'Aissurance Mutue le
Contre le Feu.

180 Rue ST laJACQIJES,
MONTREAL..

Les -nouvelles affaires ont aug-
menté de 3096 dans les pre-
miers sixinois de l'année et la
Compagnie n'a aucune perte.
contestée.

Certifié -correct

C. A. SYLVESTRE,

Auditeur Licencié.

Montréal, li Juillet 1913.

L' rquitable"l couvre toutes ses obli-
obligations sans discussion inutile ou
coûteuse pour les Réclamants.

Mêrie au seul Point de vue des facilités.9
(l'incorporation, les conditions diffèrent
considérablement d'une prov'ince à une
autre. Avec des législatures plus préoc-
cupées de prélever des revenus que d'ex-
ercer un contrôle efficace, il se peut qtî'a-
v'ant longtemps une compagnie d'assit-
rance puisse acheter une licence pour
qîuelques centaines de dollars. Ce n'est
que depuis un an ou deux que les pro-
vinces ont nommé decommuissaires d'as-
surance. Plusieurs n'en ont pas encore.
Le contrôle provincial ouvre la porte aux
intrigues politiques et au favoritisme qui
introduiront dans l'assurance-vie unt élé-
ment qui n'existait pas jusqu'ici.

LE PROBLEME DE L'ECONOMIE.

Il n'est îas tin homme sur cent qui
fasse systémat iquement (le l'économie.
L'homnie (lui dit qu'il s'assu:rera lui-
mérit est sur un terrain dangereux. Il
dit qu'il dép>osera chaque année à la b>an-
que d'épargne le montant de sa prime.

Prenez le cas d'un homme qui d'après
soit âge doit payer $20 par année pour
$ï.ooo d'assurance. A un intérêt composé
(ie trois et demie pour cent par année, il
faudra trente ans à cet hiommle pour
amasser le montant d'un certificat d'as-
suirance. Il aura alors 6,î anls - un âge

Sun Life of Canada
1 Actif................S 49,605,616.49

IAssurances en vigueur .... 182,732,420-00

Ecrivez au Bureau Principal,
Montréal, pour vous procurer la
brochure intitulée "Prospère et

iProgressive."

si-t

67ème RAPPORT ANNUEL

CANADA ILIFE
INSURANCE COMPANY

Un des faits importants, cesat que la Compa
igute. en 1913. surpassle le record de toutesle-
années precédentea de son histoire.

1. - L'AUGMENTATION DU SURPLUS en
1913 était de $0,939 66, excédant le surplus de'
.912, d'au-delà de $q79,ooo et excédant de 1eu
coup le surplus des années précédentes. Le sur-
plus net actuel est de t6,sU3,a18 39

z. - La REVENU de j om94885.7o excède
d'une somme de g698,oâ5 96 celui de l'an dernier.
c'ebt le iplus gros -'evenu dans l'histoire de la
Compagnie. L'augmentation du taux d'intérêt,
qui a toujours fait des progrès depuis il80?. mon-
tra encore une allé loration en 1913 C est- un
important facteur à l'augmentation du surplus.

3. - L'ACTIF fut augmenté de $3,86o,279.323
et s'élève maintenant à 52,6s,794.81.t

4. - LE TOTAL DES ASSURANCES main-i
tenant en force s'élève à $S3,1â36ý 94, augmen.
tation d'au-delà de 58,a73,000 dains 1 annéé

s. -LES PAIEMERNTS AUX PORTBURS DE
POLICES, en 13, $,élèvent à $2,t';8,016. Il. une
augmentatibi Ge$4 ,051.31 au'r 191 En plus de
cela. nnus %vous fal t21 $FRETS AuxPORTEURS
DE POLICES sur garantie de leur police d'assu-
rance, au montant de St,6.a,248 71.

6. - LA ýMORTALITE de l'année nous fha
encore plus favorable que noua ne l'espérions,
et ceci, avec "0 FAIBLE POURCENTAGE CON-
TINU DES DEPENSES. contribuèrent à fair un
murpluit.record.

go ceUpalmi'Rsuv.c
rIUTUELLE DU COWlIHRCHS

Contre I'lnoendie
AsIeoédant 88 S5O,OOS.S*

DERPOT AU GOUVUENURWT
au conformité avec la nouvelle Loi des

Assurances de Québe, 8 Udouard VII. Chap. 69.
Bureau-Chef; 181 rue OJouard Si-f fyalalh

'RESPONSABILIT3 PATIONALE

La Prevoyance
Capital $500,000.00

Aussi -Accidents, Maladies, Glaces,
Vol, Garantie de Fidélite, Garantie de
contrats.

ASSURANCE D'AUTOMOBILES

Bureau Chef:

161 rue St.Jacqges, - *outr6al
Tel. Bell : Main 16261

CwOLONI-AL
FrIRE INSURANCE COMPANY

EDIFICE ROYAL, 2 PLACE D'ARMES, MONTREAL.

CAPII AL AUTORISE, $2,000,000 CAPITAL SOUSCRIT, $1,000,000

A«gesitdemandéa pourt l'utria non représientés.
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<le beaucoup au-dessus de la moyenne.
TuL I. MAIN4 'sa Quelle aura été en outre la protection P.* A .GA N

BICLÂNGCR & BIC1ANGII 'tue lui offrira cette économie pendant sa Caluaie Licoeca
Notare@ Coptaleset ommssares vie? S'il était mort après sa première
Notirs, omtabe'tt mIIBI05 année ses économies se fussent élevées à <Chteted Accouatut)

TRUST di LOAN DUILDINO. Cabe111111 1
ne s0 mue e.ss.euee. MOMTRAL $21, pas assez po"uayfeI coùt de son EÏI coa.. ou.é~.

Argent à Prte à 4, 5 et 6% enterremient. -- e certificat d'assurance nPasdAms OT.A 1
1eût procuré'$iooo à sa famille. Té*tpbe BeUM-au 1

* . -L'assifranco.àpersonnelle est criminelle.

PANPOUR OIUU3AUX est 8 "Cettaw
S.ed" taMmué d'aprôs six brevets. M- / en e parlesjrâ Shë if G .G"m48& »de rifiu en » 5* pt rappre 418~ rcsvoJa~s8 Icenclé Institut Comptable..In eopr

cher ooeme volsai et «M" eelaitt -Comptable

District d'Arthabaska. G N HE IGE
Albert Gendreau vs. Anna Gendreau et CO~n uier

wau ondée es 1S7o a :Tous les droits et péetosde An- 103 RUE ST.F-XAVIER
Maion iedre,éposepréenIon . Télé -boue Adresse téleipapbique

AUGUSTE COUILLARD prov enant des succession: de feu -M.71SS"ete

IxM]OlATRUz DU L Edouard Gendreau, de feu Louis Gen-
Vrerronnert. et Qulnoatllerte verteu à dreau. leur père, et de feue Dame Vic-

vitres, lreiututtS 1  toire Gendreau, son épouse, sur des lots V
spâciaUté 8 Poiles de tou *Orteb de terre portant les Nos 314, 315, 316 et RADTE OU &

mon. dot a ses vue et-Paul 350 de la paroisse de St-Norbert d'Ar- *£Noêw:ns ET COURTIERS
Toutet zi et 14 st-Amabie, XKONTKURAI thabaska. Vente à la porte de l'église de

__________la paroisse de St-Norbert d'Arthahaska, 48 rue NotrerDame Quest:
1Amluc' ud Cmi-oygus0 le 17 mars 1914, à 10 heures a.m. IMONTIRMAL

fait bénéficier ses cliente de cette 4Oonoie. At Dsrc aorsa
tenUon toute spéciale aux commandes par la joseph Asselin vs. Phîlias* Lévesque.
malle. Messieurs lu marchand@de la campagne i. Un lot de terre dans la paroisse de St- __________________

seront toulours servis au plus buix dul " Honoré. NO 31. avec bâtisses dessus M NBIN
____________________________ construites. 2. Un moulin à scie, moins I..R. M NBIN

les machineries et accessoires, situé sur Architecte et Mesureur,
- ______- -les lots 4-A et 4 -B du canton Armand.AmLci. D1EsmAiHTI3Àu Vente à la porte de l'église de St-Hono- 230 aue st.Andrd Montréal
Comptable, Auditeur ré, le 18 mars 1914, à 11 heures a.m.

SpÉCITÉ t - Liquidation do Faillites, Pierre Michaud v.joseph Lapointe.
coprmi a0 UE OTE.N S Le neuvième indivis du lot de terre por-

54M0 U OTREA MELS tant le No 23 du comté de Témiscouata. -LA publ dos ENCRES niAUl. 1MONTRIALsans bâtisses. Vente à la porte de l'église
( le St-H ubert, le 2o mars 1914. à il heu- L'AZULINE-Encre fixe bleu-Noir, ne
res a.m. Dititisubissant Jamais de décoloraîtion,

Dititde Montréal. jLA SYRIENNE-Bncre à copier. D'une,»Hotel St-M aurice Th, Anîherst Foundry Co. vs. Odessa belle nuan8fce violette en écrivant et deve-
l'auete. n lt d tereconnu sou-, le nant ensuite très noire. Cette encre copie

MOTEL DES VOYAGEURS No 32-1 de la subdivision 2 de la paroisse plus Ide six mois après l'écriture.
Heoto,' Dontlgny, Prop. (le Montréal. sur la rue Villeneuve, avec 1 LA PERSANE-Instantanément noire et

les âtisesy éigés. ent aubrillante. Spéciale pour la comptabilité.
des 'héie y Moréas. lne mars bureau ;LA PURPURINE - Nouveau Carmin,Chambres -de première class et 'uséi eMnral omr 94 'n unepupetè ie esbt
2 heures p.m. 11.a duenac orr rsvvn uiSalles abEchntillons J.B. Bergeron vs. Eugène Guitard. Un Toam siesd'atration.'ue upr
emplacement situé dans la paroisse St- otecue Encrs sonit ' ntenr-'GRANDIMEREs P. Q. Martin et connu sous le NO 421 de cette oité econes p urlativeeuidité "BontMer-

- ~~paroisse, avec les bâtisses dessus cons- mité e e rxealvmn.e nMr
truites. Vente au bureau du shérif de kemendez.s votre Libraire

C. E. MARTIN ~Montréal, le 19 mars 1914, à i heures ~ ~ nutFl
Napoléon Gascon vs. Fudorc Gauthier. MNRAComptable, Liquidateur Un terrain situé dans la paroisse Sainte- sel Mut orleALnsdet Auditeur Geneviève. connu sous le No 2 du cadas- e~ Oi eCnd

211 BIFPIeB McGILL tre de cette paroisse, avec une maison.
une boulangerie et autres bâtisses dessus ______ __________

NMONTRICAL construites. Vente au bureau du shérif
Tel. fl al 16. de Montréal, le i9 mars 1914, à 10 heu-

res a.m. Théâtre National Français
I merie Véronneau vs. Hormisckas Be- Semaine du 16 Mallrs t-S14

NEW VICTORIA IIOTEL noit. i. Une terre située au 6ème rang de
la paroisse de Boucherville, connue sous L'immente Succès de Kistemaeckers

H. FONTAINE, PROÉRIUTAIRE le NO 25o, avec bâtisses. 2. Une terre "LF
Q'UIBUS1 sise au mêème lieu, connu sous le NO 252, "L L M II9

L'Hôtel des commis-voyageurs, avec bâtisses. 3. Une terre située au
Plan Américain. Taux, à partir de $:8.o. 4ème rang de la nmème paroisse, connueIsous le No 153. Vente à la porte de l'é-

glise de Boucherville, le -rg mars 1914, aà ____________________

______________________ i i heures a.m. arturww. Wiks Aleander Bornej

JOSEPH PORTIER Julien Therrien vs. les héritiers de feuL S & BU N T
Fabrioant-Pspeti.r .\zarie Sourdif. Un lot de terre surh.l la Wou,&B RN T

Atelier de Régture, Reliure, Typo. rie Saint-Donat, Longue-Pointe, connu oeunpalee. AudhIt5UI9!jr»pou
graphie, Reliefe sfae 'bi sous le NO 33 de la subdivision 396, avec OtSl roIe.
cation de Livres de Comptabilité. hauisses dessus conistruites et droit decèlmn 'faie eFilt
Formules et fournitures de Bure au,. psaedn e use ieleaii

_2er " tw_ ý êî1 nantes, etc. Vente au bureau du shérif (A2 DitMS BUque des Karmbas
(Angle de la rue St-Pierre). MOwTUatL, de Montrýéal, le i9 mars 1914, à ii heu- Tép& aeell main 55e MONTRECALI

_________________________ res a.m. __________________
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ACTES INSCRITS AU BUREAU
D'ENREGISTREMENT A TROIS-
RIVIERES, PENDANT LA SEMAI-
NE TERMINEE LE 28 FEVRIER
1914.

Ventes

Chs Pepin «à Pierre Pepiin fils, Trois-Ri-
vières; Charles Pepini à Télesphore Pepiti,
Troi's-Rivières; L. N. Jourdaiiî à Ernest
Boisvert, Trois-Rivières; Honoré Labré-
che à Ludgcr et Phi. Marcouller, Trois-Ri-
vières; Anloine Dubé à Stanislas Ruelle,
Ruelle; Geo. Morrissette et F. X. Vaniasse
à Jos. Lambert. Trois-Rivières; Ludger
Matteau à Thonmas Grenier, Shawinigan
Falls; Thonias Grenier à Arsène Grenier,
Shawinigan Falls; Lily Adair à Corpora-
tion <le Trois-Rivières, Trois-Rivières; Al-
fred Boulanîger à Elie Boulanger. Ste-Ge-
îîevieve; Jos. Gagnon à James Piette. Trois-
Rivières; Ths H. Beaulieu à Edouard
Charette, St-Mathieu; Ferd. St-Yves à
Edouard Charette, St-Barnabé; joseph
Poudrier à Edouard Charette. St-Elie:
Mathias Bastaraclie à Donat BManchiette,
Trois-Rivières.

Noé Marchand à Azarie Marchand, St-Etienne; Alfred Carbonneau à Ls. Cèar-
bonneau, St-Etienne; Jos. Barnard à
Evèché de Trois-Rivières, Trois-Riviè-
res; Evèché de Trois-Rivières à la Cie
du Bien Public, Trois-Rivières; C. Z.
Duplessis à Alexandre Marineau, Trois-
Rivières; Ursulines de Trois-Rivières à
Three River Athletic Association, Tonis-
Rivières; Alcide Lebrun à Philias Per-
ron. Trois-Rivières; Wm. Ferrar, jr., à
Rodrigue Rouleau et ux., Trois-Rivières;
Léon Meunier à Oswal Chaput, paroisse
de Trois-Rivières; Dame W. P. Grant à
Commissaires d'Ecoies de Trois-Riviè-
res, Trois-Rivières; Frs. Lafrenière à
Phi. Beauchemin, St-Euie; Amable Morel
à Nap. Morel. St-Boniface; Ludger Bru-
neile à Jos. Trussard, Grand'Mère.

Obligations

Chs Pepini à Corinne BIais. Trois-Riviè-
res; Pierre Pc pin fils à Guillaunme Cour-
tois, Trois-Rihières; Nap. Fortin et al. à
Alph. Frenettr, Trois-Rivières; joseph Gé-
linas à Dî-ne Raph. Picard, St-Etienîie; Jos.
Lambert à Nap. Levasseur, Trois-Rivières:
Dme J. Alex. Carignîan à F. X. Vanasse.
Trois-Rivières; Raoul Roberge à joseph
Collette. Shawinîigan Falls; Adélard St-
Martin à Dîne J. L. Marchessault. Shawvi-
nigan ,Falls; Geo. Baril à Ulric Garceau,
Shawvinigan Falls; Achille Michielin à Unie
Jos. Lamhert, Trois-Rivières; Edouard Ri-
yard à Albert Bournîval. St-Barnabé; Moi-
neau Richard à Compagniie Imp. d'immeu-
bles, Trois-Rivières; Wilfrid St-Arnauld
à Rév. F. X. Lizée. Trois-Rivières.

Arthur Houle à Edouard Brunelle,
Trois-Rivières; Arthur Houle à Vve
Louis Pothier, Trois-Rivières; Arthur
Houle à Vve Oct. Toupin, Trois-Riviè-
res.

Testaments

Marie-Ar.i Germain à James Pitterson.
Trois-Riières- A,. J. Pothier à M. C. V.
Méthot, Trois-Rivières; Stéphanie ]Bisier
à U'rgel Lépire Grand'Mère.

Hypothèoue
Jn.Ljieà PnetT o s

Rivières.
Transports

Elzéar Ferrn à Doîphis Bourassa. et ai..

Ste-Flore; florin. Deschamps à James Me-
Ncely, Ste-1Hore; Elie Boulanger à Alfred
Bournival, Stc-Geuîeviève.

Josepli .Loranger à Rabbé Laroche,
Trois-Rivières.

Mariages
Adélard Grfenier à Eva Gelmnas, Ste-

lore; Ho.nri Gaillardetz à Hortense Li-
iicey, Slîawiinigýn l* ails; Jérémie Biais à
Vve Emlile Robert, Trois-Rivières ; Aila-
bIe ujufresnce à Alexandrine Girardeau,
'rrois-iv~ières; Cléophas Levasseur à
Noulia Conmeau, Trois-Rivières; lîrunio
Frigoil à Raclicl Giguèrc, Shaw inigan
Falls.

Louis Villeneuve à Damne Marie-L.
Carie, St-Bonifaçe; J. A. Beauchemin à
Marguerite Belisile, St-Elie.

Privilège

Joeph Gagné vs Compagnie Tliéâtraie dle
Troisi-Bivières. Trois-Rivières.

Donation
Phi. Beauchiini à F. X. Beatliceinii.1, et

al., St-Elle.
Bail

J 05. liouir<;uc à Lazarovitz l3ros., Granld'-
Mère.

Cessions
Keyiess Lock Co. à Edouard Charette.

St-Barnabé; Enléry julien à Adolphe Bal-
ccr, Trois-Rivières.

Vente à réméré
Denîis St-Pierre à Vve Cyprien Peltier,

Baulieu.
jugements

Geo. Drew vs J. H. Carignan, Shawiiii-
gan Falls, $8o.oo; johniny Duchieini vs
Ariniand Béland. Grand*Mère. $3o.oo; Chs
C. Gauvin vs Adélard Carrier. Trois-Ri-
vières, $38.4; Arthur Bélaild vs Napoléon
Lord, Trois-Rivières, $2j.79; J. E. Dessu-
reau vs Ths Proteau. Cap de la Madeleine,

$9.6o; Banque Nationale vs Ernest Gau-
îlîier. Ste-Cécile (le Machan, $()3.oo; Nar-
cisse Beaudry vs Arthur Marineau* Trois-
Rivières, $.31.8.5; Alpide Biais vs Albert
Lernay. Shawinîigan Falls, $2.oo0; Chs
Beauhien vs Tancrède Parent, Shawinigan
Falls, $37.50; Jos. Bourette vs Onià Miiot,
Vamnachiche. $8,ý.oo; Albert Rohillard vs
johnny St-Ours. Ste-Angèle (le Lavai, $io.-
oo; F..lie Michel vs Zotique Viv'ier, Cap (le
la Medeleine. $î 0.4.5; Elie Michel vs Ai-
fred l3caumier. Cap de la Madeleine, $9.75.

Montcalm Lahaie vs. Napoléon La-
haie, Batiscan, $6.oo; Bureau et Panne-
ton vs. Sydney Johns, Shawinigan Falls,
$19.02; Jos. Lacroix vs. Alfred Belle-
mare, Trois-Rivières, $4t.00; Jules Du-
maine vs. Jos. Cossette, St-Maurice,
$69.oq; Jules Dumaine vsç. J. H. Carignan,
Shawinigan Falls, $79.72.

Echange.
Corporation de Trois-Rivières à Asso-

ciation Agricole. Trois-Rivières.

ACTES INSCRITS AU BUREAU
D'ENREGISTREMENT A ARTHA-
BASKA, SEMAINE DU 23 AU 28
FEVRIER z9i4.

John Tourigny, fils, à Onés. Pepin,
P. 434-435. Bulc. $200, payées; Dame
Rosalie Thérien à Henri Pepin, P. 318,

St-Christ., $25o, payées; Dame Suzanne
Grallup à Bertram Gallup, effets mobi-
liers avec hyp. 408, Tingwick, $i,ooo,
dues, Daine M. L Lafontaine à Jos.
Desrochers, P. 59, St-Paul, $700, payées;
Jos. Thibault à Victor Lévesque, i093,
Warwick,' $i,ooo dont $200., a/c; I.s.
Beauchesne à Onés. Boilard, P. 131,
Ste-Victoire, $425, payées; Aif. Paris 4
Chas. Verville, 447, St-Paul, $iioo dont
$i5o a/c; Jos. MeLean et ai. à Jos. Pel-
letier, P. 246-7 et sept autres numéros,
$85o dont $75 a/c, Ville Arthabaska.

Bail à loyer

Hermi. Charest à Irénée Cantin, 634,
Tingwick, loyer annuel de $i2o.

Obligations

La Cie de Chaises de' Daveluyville à
Corp. DaveluYville, 41-1 et 8 autre nu-
méros, $5,ooo payable en io ans sant in-
térêt; Paul Bouclier aux Ursulines des
Trois-Rivières, $2.200 à 2 ans @ 6%, 2
emlpi. P. 454, Ste-Victoire; Jos. E. Alain
à Darne Alphonsine Richard, Bourbeau,
P. 453-454, Ste-Victoire.

Transports

J. Alph. Richard à Dame Odile Desi-
lets, $1.200 dues par Jos. Dion; Dame
Clara Coulombe à Dame Philomène
Tanguay, $200 dues par Odilon Martel.

OCCASIONS D'AFFAIRES

Nos ab)onnés que pourraient intéresser
les demandes de représentations, d'azen-
ces, de marchandises, etc., publiées dans
"Le Prix Courant"., n'auront qu'à nous
faire connaitre le numéro de l'occasion
d'affaires qui les intéresse pour que nous
leur adressions tous les renseignements
utiles.

58-2. Froment. - Une minoterie de
l'Afrique du Sud demande à correspon-
dre et des prix de froment Canadien,
pour expédier par terminus et ports ca-
nadiens.

59-2. Farine. - Une maison de Cape
Town est prête à prendre- l'agence pour
l'Ouest de la Province du Cap, ou d'a-
cheter directement de la farine canadien-
lie. On demanLe des prix et à correspon-
dre.

6o-2. 1-romage. - Un agent à commis-
sion de Cape Town demande à corres-
pondre "re" agence pour fromage cana-
dien.

61-2. Farine. - Uin agent à commis-
sion de Cape Town demande à corres-
pondre "re" agence pour farine cana-
dienne.

62-2. Froment. - Un agent à commis-
sion demande à correspondre "re" agen-
ce pour froment canadien.

6.3-2. Meub>les d'églises. - Une compa-
*gnie de Londres demande catalogues et
prix de fabricants canadiens en meubles
d'églises, requis pour expédition directe
pour l'Afrique du Sud.

64-2. Metaicrete. - Une maison de Li-
-verpool demande à correspondre avec les
agents du Royaume-Uni d'lune maison
canadienne fabriquant du "Metaîcrete",
matière employée pour donner un fini
dur aux planchers en béton.
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BANQUE PROVINCIALEBANQULà DE MONTREAL Du CANADA
KTABUE un 1817 Uôs. Cernmi 0 T à 0 PIe. d'Armes, Montréa, Ca.

capital Payé .................... 10.000,000.00 Ceal atmu"s 111200,.0-1
Réserve ... ............... 10,000,000.00 Cea pu et31m gs Décembre 1913 01,437,873.40

~'rsIt s. prtaés...........1,04,81.00 .M 1Cfaj d'AeW@tIin a Prisident: M. BLAPORTE, de Zapoteobrolt nonpartaés ........... ,040Ci7.. Administrateur Crédit FnirFrauco-Canadlen: Vice-
111EOE400IAL, - MONTEAL Présdenlt s M. W. P. CARSUY, Capitaliste et TANCRELEB BmurivEUr;

Honorable Z. REAUBISN, Ex-mintreu de l'Agriculture , M. 0. M.
Bureu des Di eeteuva.-H. V. Meredith. er., Président. P. P. BO8WORTNl Vite-Préident "Canadien Pacifie Rallway ce."- as.

Aligus, B. B. Gieenshields, ilt William UacDonald, Bon Robt Mick. ALPHONSE RACINE, de la maison de gios Alphonse Raise Liée:
Sir Thos. Sbaugbnesiy K C.V o., David Morrice, C. R. Rosmet A.- M. & 1. . . EAUCHIMN propritaire de la ibrairie Reanchemia
Baumgarten, C. à. Ga'don, B. X. ljrummond, D. Forbes Angu e 14te.; TAN;CEEDE BIENVÏXU. Diretmegur.irngénéral; 1. W. Z.
Win. Maie ster, FORGET, Inspecteur; AL1tLý ROTER, Secrétaire.

Sir Prederick Willliams-Taylor, Cirnt-GindraI, &. D. Braithwalte, C61sees Président. Honorable Uir ALEMX. LCOSTE.z-
Assistent Gérant-Général. as chef de la Cour d'Appel ; Docteur I. PURSULIIER &ACHAPEtiL

Succursales dans toutes les principales cités et villes du Canada Administrateur de Crédit Foncier Prmnoo4>aden; M. CEVALIER
et eu Angleterre, les Etats-Unis d'Amétique, Terreneuve et nexique. fllrecteur.Oérant, Crédit Foncier Pranco.Casadls.

SensSueursaje dans la ville de Montréal. 00Ommu l a s le oneduée.ntrNou eauBrunwik
d'Esvses anstoues ~g u«jrslesdu adiCpfesp.,amt à iEumrnu a tmt-Unis : -eYork Bso

Département dEag«dntotslsScuaesu ao. Buffalo. ctauo: Angleterre. France, Allemagne, Autriche, Italie.

LA BANQUE NATIONALE LA BANQUE MOLSON
FON E MN 1880. INCORPOREZ EN illas

Eutresu Principal, MOUtRuAz.
capital 02,000,000 CAPIAL PAYÉ 841,MO
Réserve 1 ,uso,000 FONDS DE RUeERVE _____ .000

E. 0. PRATT O6.'Mt.OéuérNotre service de billets circulaires pour lesvoyageais "Tra SUCOURSALES DANS LA PROVINCE DE OUE11EC
vellers Cheques"a donné satisfaction à tous nos clients ; nons At"hbak Rue silnte-Catherlne Richmond

Bedford Avenues du Parc Robervaljuvitons le public à se prévaloir des avantages que nous effrons Cowauav le et Georges-E9mile amri
NorebreudePrlChicaut I Maisonneuve- Saint-Céiale
Note urau e arsDrummondville Market and Habeur- SlaInte-hlavie Station

14 RE AUER, raserville et Rivière Côte des Nees Saint-Ours, Q ué.1 RU AUEdu Loup Station côte St-?aul Sainte-ThéErèse de
Knowlton Boulevard St4.ause t Bhainvilleest très propice aux voyageurs canadiens qui visitent lurope Lachine Saint-Nanti- Vlctortavtle6 Montréal-Rue St- Plerreville Ville St-PierreNous effectuoaslu. virements de fonds, les coilectloas,les paie- Jacques Québec Waterloo

ments, les crédits commerciaux en Europe, àux Etats-uais Berlin, Ont.
et au Canada, aux plus bau taux. 80 Seeeruals damai teut le Cernas.

Agences à Londres, Paris, Berlins et dans toutes les principales villes de
___________ ------------_____ -------------___ monde. Emiasion de Lettres de Crédit pour le commerce et lettres

cirenlaires pour voyageurs.

Main 2674
BANQUE DPHOCHELAGA l14*lI

capitula 1 » $4,M000.000 Capltalpa,4 $4,000.000
lu"* 3.613.000 Totalde l'Actflaudelide .3W.000.0

DIRTUSMJA.lacut Président; Bon. P.L. Bdlque,C.20J5 E E A D- Vlce-Prsident -àTuootte,erN. Lmay ecr. on. J .WloJe E R E A U D Co. C A.Sma;, ÏA. aroque P.0. Ldr éat-Beaudty Leman

marre, Inseceu. Se«a Pwnaip.I-Maté
BUREFAUX DE QUARTIERS

Coiurtiaer en Douane Ave. mont-Royal Pointe et.Cbsirles Delorlml;r
(colnat-Denls)St-Edouard Quartier Emard

Ave. Meut-Royal St-Nenri Rua Notre-Daite.Ouest
(Coin de Iananére) eto-Vlateur Longue-PointeSUIT 4546.7 5 ST FR XA IERRue Sté-Catherine, Mst> nartier Laurier Aylna. (coln Ontario)8Ue 54-7 5 T R.X VE laeSte-Catbertue.centre Vlleray Qui er SDels
oaeaa Verdun(près Moutrial>Quàrtier Ste-Marie

Longe Pointe Vieuville (près Montréa& Outremsont
Malieanauve

_______________-------------_____ SUCCURSAME

Irherville P. 0. mauville. Ont. St-uyaclnàtbe, .o
QUBROSTB MU IP a. LIIT» artierville, P. Q. Mont-Uurler, P.Q St.j.cques 1l'Ahrgan,

Udmeston. Alta prince AibeKt Si88a Jsps'shgaPQ
(EzpIotée pr la Cnada 8. IJ j~>Fournier. Ont. Québec,P. Q tJrm.P ,

(Exloté pr l Had 3. esoLbae Ont. tRobde dubeeP.U St-Lambert, P.Q.
o0te P. ord, P. Q. St-Pierre Mais.P,~.. St.rbAIoePQ. SvlreneALLEZ AUX BERMUDES dher P. Q. rind

e.jr Alllbr, 1a. ahS od .Q
Aasomjtion. P.Q. @t ê«eve de Trols-Rivièrasfr

La Steamer àIsnla. double hélice, 10,518 tonnes de déplace Lon Ueî P. Pierrefonds, P.Q. Vall ed, P. Q.
met, quittera N<ew-York à io heures, a. M. les 1S. aç Marsnlne. P%. Rt-osface, man. Vaaklee ii ont.t, S is 22,2j Avril signaux sous.tatlns,tiligrapbie sans il, orchetra,- Winnipeg, Maz.

Vern Record. s9 hme~ 30 mInut». Le~ pl. rapde leW U« metdes %&is de Crédit Circulaires pour les Voyageurs, payables
et ~ ~ ~ ~ p le »i et e 6aqm s uu a »oaxamd&qu dans utles partie du monde our e rdt omecax-aht

tlenseuésaer dbrau e siar u des traites suresu pays étran gs vend des chiquas et fait despl;ïmnto

ANTILLES télégraphiques sur lus princplsvledumn.

Le meuveais steameu Guas et autres bteamers quittent New-York
à à ltrepM..,18eà 17. Mats 4, 98 Avril pour St-Thos Ste.Ççrolz. St-
ChristopheAatgna, la Guadeloupe. la Deminlque, la Matnique.

St*ullaBarbade. Demerara. _______

als-pSquraVltor.. J.G.ur Ca O., *os rue des Commissaires; honakte, documntée et raisonnée, direc-
Thot. Cook & Son. sp0rue Sainte-Catherine oust; w. H. Henty,2 rS ue
ilalnt-jacques: Noue& Rivet.,9 Boulevard s4alut-Laurant g W. B. Clancy, sepjynjle,
1as rue Saint-Jacques; Succursae Nord du -Star,," 45 union Avenue, t tvvne
Montréal.
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REVUE DE
DOMINION STEEL

"Par suite de la dépression dans les conditions com-
.merciales en général, et dans l'industrie de l'acier en parti-
-culier, les directeurs ont cru sage de s'en tenir au dividende
de 3 pour cent sur les actions ordinaires de la Corporation

,déjà payé et de ne pas déclarer le dividende régulier dû le
ier avril prochain."

Telle est la déclaration officielle faite après l'assemblée
-des directeurs de la Dominion Steel Corporation tenue la
.semaee dernière, et qui met fin à l'incertitude dans laquelle
se trouvait le marché au sujet de ce dividende. Les direc-
teurs se sont réunis à 2.30 heures, et ce n'est qu'à 4.30 heures
que la déclaration ci-dessus a été communiquée à la presse.
Aucun des directeurs vus à l'assemblée n'a voulu ajouter
-quoi que ce soit à cette déclaration, ni. dire quelles étaient
leurs. intentions pour l'avenir. On pense cependant qu'après
avoir pris une telle décision ils ne déclareront pas de divi-
dende avant que l'atmosphère se soit complètement éclair-
cie, ce qui signifie probablement qu'aucun dividende ne sera
payé avant un an.

La suspension du dividende sur les actions ordinaires
signifie pour la compagnie une économie d'environ $1,225,-

-ooo par année; onze dividendes trimestriels se montant à
$3,370,000 ont été payés sur les actions ordinaires depuis
qu'ils ont été inaugurée, c'est-à-dire depuis le mois de juil-
let 1911.

On se demande cependant quel effet va avoir sur le mar-
ché de Londres la suspension de ce dividende et si cette dé-
cision ne nuira pas aux émissions. canadiennes actuellement
sur le marché anglais.

- Presque tous les directeurs de la compagnie étaient pré-
sents à l'assemblée.

Le Pacifique Canadien. s

Ainsi qu'il fallait s'y attendre, les recettes du Pacifique
continuent à décroitre. L'état de situation de la première
semaine de mars établit que la diminution des recettes atteint
$476.ooo, soit 20 pour cent. A remarquer toutefois que les
moins-values des précédentes semaines s'élevaient respecti-
vement à $541,ooo et $533,ooo. A ce point de vue tout au
moins, il y a donc amélioration.

A la compagnie on ne prévoit pas d'augmentation avant
l'ouverture de la navigation. On espère ependant que la
diminution des recettes va aller diminuant d'ici la fin d'avril.

Les recettes brutes de la première semaine de mars s'é-
lèvent à $i,9o2,ooo contre $2,378,000 pour la semaine corres-
pondante de l'an dernier. Comme on le voit, l'écart est sé-
rieux si l'on s'en rapporte aux chiffres de la statistique. Il
l'est plus encore si l'on tient compte du développement du
pays, de l'accroissement de la population et de l'augmentation
de la récolte. Ce sont là des éléments de force économique
qui tendent à produire un relèvement des recettes des che-
mins de fer. Si donc on reconnaît ce qui est admis de tous
que nos compagnies de transport sur rail sont le baromètre
de la vie commerciale du pays, on reconnaitra que la crise est
plus intense à l'heure actuelle qu'elle ne l'a encore été. Il n'y
a plus que les optimistes qui se refusent à la voir et ce sont
les pires aveugles.

Jusqu'à ces derniers temps, les recettes . du Pacifique
étaient seules à diminuer et des rumeurs à ce sujet on été
mises en circulation. On a formulé des critiques injustes de

LA SEMAINE.
l'administration de notre grande compagnie de transport. O.
a été jusqu'à annoncer dans la presse la nomination au coni-
missariat de Londres deSir Thomas Shaughnessy. C'était
lui offrir une retraite honorable, certes, mais dont la signifi-
cation n'eut échappé à personne. L'éminent président du Pa-
cifique a fait justice de cette rumeur et a opposé le démenti
forme! qu'elle comportait. Les faits d'ailleurs lui ont donné
raison. puisque les recettes de nos autres compagnies de che-
mins de fer accusent, à l'instar de celles du Pacifique, de très
séi-ieuses diminutions.

Cacher un mal. refuser de le voir ou d,çn admettre l'exis-
tence, ce n'est pas le guérir. Mieux vaut cent fois en obser-
ver les phases évoluantes et si possible y appliquer le remède.

Nous traversons une crise, ou tout au moins un grave
ralentissement des affaires. Mais notre pays est jeune et
vigoureux: le mal qui l'atteint n'est qu'un mal de croissance.
La situation ne comporte aucun caractère de gravité; dès les
premiers jours du printemps, qui marquera la reprise du tra-
vail, nous verrons renaitre l'activité commerciale et peu à
peu revenir la prospérité. La période que nous achevons de
traverser aura pour nous une grande utilité, pour peu que
nous en gardions le souvenir et qu'elle nous inspire des idées
d'économie, d'opiniâtreté au travail, c'est-à-dire de sagesse.

C'étaient les principes de nos pères et ce sont encore
ceux de Sir William Van'Horne, qui fut président du Paci-
fique, aux époques héroïques de la compagnie, et qui demeure
un des capitaines d'industrie qui sont l'orgueil de notre pays.

DOMINION CANNERS

Les actionnaires du Dominion Canners, réunis la se-
maine dernière en assemblée générale à Hamilton, se sont
déclarés très satisfaits du bilan qui leur fut soumis par le
conseil d'administration de la compagnie. Les recettes nettes
ne s'élèvent qu'à $466,ooo contre $503,ooo l'année précédente.
C'est encore un chiffre superbe étant donné l'insuccès de la
tentative .d'accaparement du marché par suppression de la
concurrence.

Après prélèvement du coupon, du dividende privilégié
de 7 p.c., du dividende ordinaire de 6 p.c., la somme de
$99.ooo a été reportée. Le surplus s'élève à $602,ooo et le
fonds d'assurance atteint $5o,ooo.

Le conseil d'administration a été réduit de ii à 9 mem-
bres. La compagnie a décidé de maintenir ses prix et de ne
les modifier s'il y a lieu qu'après la prochaine récolte.

UNION..BANK
M. J. B. Waddell a été nommé directeur de la succur-

sale à Montréal de la Union Bank. Il succède à M. A. S.
Jarvis, qui a résigné ses fonctions par suite de maladie.

Déclarations de dividendes.
Dom. Textile, priv. - i-Y4 pour cent payable le '5 avril

aux actionnaires inscrits le 31 mars.
Can. Cottons, priv. - 1!2 pour cent, payable le 4 avril

aux actionnaires inscrits le 23 du courant.
Illinois, priv. - i'/2 pour cent, payable le ter avril aux

actionnaires inscrits le 14 du courant.
Banque de Montréal.

La Banque de Montréal vient de fonder une succursale à
Coquitlam, Colombie Britannique. M. J.-E. Leslie a été nom-
mé directeur de la succursale nouvelle.
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LIN FOUMATIOIN 8 FIN AN CIERB

Actions Ordinaires et -ictlons Privilégiées

BANQUa
danque de Montréali............ .................
danque de Québec...............
da aque de la oeleRse
Banque de Toronto ........................... ...
Banque Molson ..........................

Banque Nationale..............................
anque des Marchands du Canada .. .............

Banque Provinciale..............................
danque Union du Canada ........................
Banque Canadienne du Commerce.............. ....
Banque Royale daCanada ........................
Banque d'Hochelaga .. ...........................
Banque d'Ottawa .................................
Banque Impériale du Canada .......................
Bank of British North Amnerica.a ............... ....
ONEMINS DE FER
Canadian Pacific Railway (Ordinaires) ...............
Duluth 8.8 &A Railway (Ordinaires)...............

do do do (Préférertielles> ...........
Mun. Bt. Paul & Soo Railway (Ordinaires) ...........

do do do (Préférentielles) ........
TRAMWAYS ELEOTRIQUES
Detroit Ulnited Railwa ...........................
0Duluth Superior Traction..........................
RalUfa i lectric Railway...........................
Elavana 19lectric Railway (Ordinaires) ...............

do do do (Préférentielles).............
Illinois Traction (Ordinaires) .......................

do do (Préférentielles) ................
Kexican Light & Power (Ordinaires) .................

do do do (Préférentielles).............
Montreal Tramway ...............................
Porto Rico Railway...............................
Quebec Railway, Light & Power ..................
St. John Railway ...............................
Brazilian ........................................
Toledo Railway & Light...........................
Toronto Railway..................................
rri-City Railway & Light (Ordinaires...............

do do do (Préférentiellea).............
rwin City Rapid Transit (Ordinaires) ..........

do do do (Préférentielles) ........
éVinuipeg 13lectrl Street Railway....................
VALEURS INDUSTRIELLELS
Canadian Car & Foundry (Ordinaires) ................

do do do (Préférentielles) ............
Canada Cernent (Ordinaires)................ .......

do do (Préférentielles) .......................
Canadian Converters ...........................
Dominion Steel Coa...............................
Dominion Textile Co. (Ordinaires)...................

do do (Préférentielles)................
Lake of the Woods Milling Co. (Ordinaires...........

,do do do (Préférentielles) ........
[Lontreal Cotton@ Iîtd (Ordinaires)...................

do do do (Préférentielles)..............
Nova Scotia Steel & Coal (Ordinaires) ..............

do do do (Préférentielles).............
Ogilvie Plour Milis Cù. (Ordinaires) .................

do do do (Préférentielles)...............
Peuman., Limited (Ordinaires)........... ..........

do do (Prééentielle..................
DIVERS
Bell Telephone Co................................
Mackay Comimues (Ordinaires).....................

do dGo (Préférentielles) ................
Montreal Light, Heat & Power .....................

Nontreal Telegraph...............................
Ottawa Light, Heat & Power Co ...... j...............
Richelieu & Ontario Navigation Co...................
Shawinigan Water & Power Co ..............
MI lit
CrownlReserve................................
g-iternational Coul MWiltng (Ordinaires).,... . ...

40 &M, - An <"fv~ f.......

Capltalpayd

$16,ooo. 000
2,730,560

5,997.550
5,0001000
4,000,000
2,000,000
6,90ooOo
1,000,000
5,000,000

15,000.000
11.560,000
4.000.000
4,000,000
6,974.380
4.866,666

180,00o,000
12,000,000
10,000,000
20,832,000
10,46,000

12,500,000

3,500,0001
19400,000
7,500.0009
5,000,000
9,56t,000
5,000,600

13,585,000
2,400,000

10,000,000
3,000,000

10,000,000
t2,000,000

8,000,000

2.825,0
20,Z00,000ý
3,000,000
6,ooo,ooo

3,500,000
5.000,000

13,500,000
10,500,000
1,733,500

35,000,000
5,000,000
19859-030
2,100,000

1,500,000
3,000,000

.6000

11030,000
2,500,000
2,000,000
2,150,6oo

Ç. 1075,000

12,500,000
50,000

50,000,000
179000,000

2,000,000
1,514,500
3,132,000
7,000,000

1199%,957
500,000

Résrv Taux au der-
1éev Pair des Actions Inter Dividend,

5î6,ooo,oo
1,306.962

10.886,570
6.,o
4,8.10,000
1,5509000
6,sî ,oso

62.5,000
3,400,o0

13,500,000
12,560,
3,625,M0
4,750.000
7,000,000
2,920,000

146,283.497

21,887,00
2,500,00

600,oo0

24,957,813

4,420,000
2,941,500
8,6s.54400

6,ooo,ooo
13,257o000
3,992,326

8o68,ooo
19,503,000

5,578,000

3,500,000

5,0001oS
474,000

3,040,275

1,00,000
500,000

6,eoo,ooo

457,263

2,000,000

3,649,000

100,000

730,000
1,123,573
510009000

$100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100:00
100.00
100.00
100.00
50.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
[00.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.*00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.*00

100.00

100.00

100.00
100.0OS
100.*00
100.00
100.00

5.00

100.00
100.00
100.00
io0.00

100.00
100.00
100.00
100.00

1.00
100.00
7ft0. 00

10%
7%

14%

8 1%
11%

6%
8%

10%
12%4

9%
12%
12%
8%

70%.

7%

6%

5%
7%

6%.

4%
7%

6%

6%

7%

10%4

8%
7%

7%
4 9o
4%
6%
7%
8%

7%
8%
7%
6%
8%
8%

4%
6o%

8%
îo%

8%
8%

6o%

1 Capitalpayé 
1

31
91
38Y
35
84

104
132

120

10234

77%4

68
227%

140
152%
io634
140

î. 8î

62X

30e
91X
38 %
32J
83e

132

120

55

759,

5454-

84
68

227

140
1509~

13934-

Dernière cote
AU 4 Aul
mrner mars

248 245
.... ; ý. 121
261 262

201 201
132 132
190 1909

14334 143
212 210g
224 224
....... 154X
........ 208

209 208g

131 131

72 17N

....... 66
92 ....
........ 45

220 218
....... 673%

87 85

142 14T3%

îo6 105%4

206 2. o6~

1
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La qualité S- W P est une qualité "Permanente"
C'est notre but constant et notre gloire de maintenir et améliorer la Ptininre She:win-

Williams (préparée) S W P. C'est le produit 1e plus important que nous manufacturons, et tous

les efforts de notre entière organisation est dirigée à faire et à maintenir la S W P la principale

dans son genre. Aucune autre pt-inture préparée n'a trouvé un aussi grand et si constant croiti-

kint marché. Aucun produit d'aucune sorte ne peut beaucoup surpasser des lignes concurrentes

à moins qu'il n'ait un mé. ite su é'ieur. La preuve la plus concluante qu'il y a une qualité supé-

rieure dans la S W P, e-t le fait qu'elle est vendue dans l'univers entier, et ela dans un volume

de ventes qui dépasse dt be oucoup celles de toute autre peinture sur le marché de la peiuture

»préparée.

Afin de maintenir et améliorer cette enviable position, nous faisons un effort continuel

pour amélio-er et faire meilleure la S W P si possible, profitant de toute avance dans la fdbrica-

tion de la peinture et dans les connaissances chiniqu s, toute amélioration en fait d'invention

mécanique et de l'équipement, et, ayanit constimment devant nous, les inombrables essais et

expériences de nos laboratoires pratiques.

L'Agent ou le Mfarch-ind qui tient des p!in'ures, le peintre ou le propriétaire qui les emi-

ploient, devraient toujiurs avoir à l'esprit que c'eit le but constant.de la Sherwin-Williams Co.,

de mi .intenir et améliorer, là où c'est p 'ssible, la haute qqualité de tout produit de Peinture ou

Vernit i h!rwin-Williams ;in lýp!ndixm n!nt d! la h visi! oi dt la bli4se du coût des matières

premières ainsi que du coût des peintures elles-mêmes.

PEINTIIfRESETVERNIS
SÎERÎ-WM LIARMS

THE SERIIWILIE3Cu W ILudLMMtS-onr/--ooto-Ennp

Calggrr', Vancou ver, Hfalifax, N. ,., London, Eng.

EN RC11RTVANT AUX AUNONCEU'r*. CITEZ 'LE PRIX COURANT-.
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Vous trouverez ce Hachoir à Alumnlts
"HOME 65", DE

unes et Von.
dant i. mieux
que vo e

tenues.

une nouvle ma.
chine coinre
nant tous les dr.
nier§ peci o
nements. ifai1t
dans la grandeur
étalon u a
fort que le type
ordinaire de ha-
choir. Le couïer-

icie s'adapte juste, ''1 rendant le hae.
choir Imperia.

ouvert dut le
rend facile à net
loyer. Four ni
avec dl iférente,
plaques coupon.
lem.

MAX WELL LIMITED -STI MARY'SI ONT.

Tôles Galvanisées

"Que.en 's liead"
~ Le bWp du geoue depuis -n demi.siècle

Jamais égaldes comme quaIIt6.

A. 0. LESLIE à 00., LIMITrED.
MONTREAL

Feutre et Papier
N'IMPORTE QuELLE QUANT=T

Toitures Goudronnées (Roofing) prètes à poser, 2 et 3
Pair eCouatruetion. Feutre à Doubler et à Tapisser
routdu Goudron. Papier à Tapisser et à Imprimer

Papier d'Umballage Brun et Manille.
Fabricants du Feutre (Ioudronnê

" BLACK DIAMOND "
Alex. McArthur &Co., Limnited

8.2 RE MeGIL, MONTREÂL
Manufacture de Feutre pour Toitures: Rues du Havre et Logan

moulin pop et. Joliette. Qui.

IIflQSONTAIIC TISDes Avantages de la
EST-E QE vo CLENTSSON AVETISPeinture au Printemps?

Les beaux jours frais de cette période de l'année sont l'époque idéale pnur peindre et on obtient de meilleuris
résultats que ai ce travail était fait en été'. quand le soleil est ardent, qu'il y a des mouches et de la poussière.
Faites bien valoir ce fait auprès de voâ clients.
Faites leur remarquer aussi que

CROWNS, ANCHOR, ISLAND CITrY & RAINBOW
donnent des résultats égaux aux meilleurs.
Ils sont vendus à un prix raisonnable et ils sont soutenus par notre réputation et notre gai antie.

On n'a Jamais fabriqué de meilleure pointure.

nOR CeO JAMIESON _& COe,
3...i r~ ~j.- s-e ~ ~

P. .D~i~ & gLilmited.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ U.LE PRIX COURANT".

ILIMIVrED
~J A ~a rd% V~ ~ -
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S'ASSURER LA COOPERATION DU leur méthode de gagner leur vie. Le ré-
PEINTRE. sultat fut que les peintres de la ville, en

plus d'abaisser la valeur des peintures
Une des questions qui a été discutée à mélangées, aclictèrent leurs fournitures

la récente Convention d'Ottawa était: d'une autre ville.
-Quelle est la meilleure méthode à em- Un autre quincaillier détaillant présent
ployer pour s'assurer la coopération des à la Convention d'Ottawa relata un ici-
peintres pour employer les peintures pré- dent pour montrer comment il fit pour
parées et matériaux de décorateurs"? avoir la clientèle d'un peintre local.
Ceci est un problème qui concerne les Un résident de la ville où habite ce
quincailliers dans presque chaque ville marchand faisait bàtir une nouvelle ré-
ou village. sidence et était indécis sur le fini qu'il

Un détaillant à la Convention déclara devait mettre sur les murs de l'intérieur.
qu'il était presqu'impossible de faire co- En sollicitant le résident pour une
opérer les peintres et qu'il ne connaissait commande de ferronnerie de construc-
pas un peintre de sa ville qui fut en fa- tion, le marchand suggéra qu'un fini mu-
veur d'employer les peintures préparées. rai plat devrait être employé pour quel-

La majorité des peintres, quoi quis ques-uns des murs. Le marchand expli-
puissent croire qu'une bonne peinture qua comment le fini pourrait être appli-
mélangée soit supérieure à l'article mé- qué et la manière facile dans laquelle il
langé à la main, ne veulent pas l'admetL pourrait être renouvelé en aucun temps,

'. Lopinion de ce quincaillier est par- sans aucune difficulte pour se procurer
gée par beaucoup d'autres dans le mê- les couleurs pour assortir, (un point

nie commerce. Il y a aussi plusieurs d'objection lorsque des articles à mélan-
quincailliers qui sont inclinés à croire' ger à la main sont employés). Le mar-
que le métier de la moyenne des pein- chand expliqua aussi qu'il garantissait
tres n'est pas trop désirable. Ce point de complètement les matériaux si le peintre
vue peut être vrai dans plusieurs cas, les appliquait d'après les instructions Le
mais néanmoins, il y a un bon nombre de peintre était plutôt opposé à cela pre-
peintres qui sont absolument en solide mièrement, mais il accepta finalement de
position et qui peuvent rencontrer toutes faire le travail.
leurs obligations.

Le métier d'un bon peintre est très dé-
sirable et il semble qu'il devrait y avoir priétaire de la maison était charmé du
plus de coopération entre le quincaillier travail et le peintre fut obligé d'admettre
détaillant et le peintre qu'il n'en existe que le produit tout mélangé n'était pas
réellement actuellement. si mauvais apres tout. Alors le marchand

Un marchand déclarait récemment s'approcha du peintre et lui fit une pro-
qu'il était absolument impossible de co. position d'après laquelle ce dernier re-
opérer avec le peintre. Il -disait que les çoit maintenant un escompte sur touts
peintres de sa ville achetaient leurs ma- les peintures mélangées qu'il empîoie,,Jt
tériaux d'une maison en gros d'une ville dan l e soe 'annseséachat se
éloignée et qu'ils n'allaient à son maga- monet ue somme consdre, te
sin que pour acheter de petits montants man et le pet
de matériaux de peinture, et cela lorsque
leur stock était bas. Le gérant d'un département de pein-

Une enquête sur la matière dans la turcs dans un grand magasin de quincail-
susdite ville fit découvrir le fait qu'une lerie dans une ville americaine, en écri-
guerre continuelle régnait entre les quin- vant à un de ses concitoyens, écrit ce qui
cailliers et les peintres de cette ville. suit: "N'oubliez pas les peintres, même

Les annonces des marchands dans les s'il y en a quelques-uns dans votre villc
journaux tempêtaient toujours contre les qui ne soient pas dignes de confiance.
peintres. Les annonces souvent parais- Leur influence et coopération sont dési-
,aient avec une note au public lui disant rées. et un peu de tact de votre part est
le se passer des services des peintres en le vrai moyen de vous procurer un bon
employant les peintures mélangées et de mot de leur part à un futur client.
faire lui-même son ouvrage à la maison. "je suis obligé de peser sur ce sujet

1 me metnoae a-annoncer etait naturel-
iement ressentie par les peintres, qui
voyaient en ces articles une attaque sur

l'assentiment des peintres pour faire con-
naitre vos peintures. Il vous faut donc
prouver à une couple ou plus de peintres
pratiques, qu'en tenant la ligne de pein-
tures que vous avez, vous aviez dans
l'esprit de tenir tous les besoins de tout
peintre de première classe. Dites-leur
qu'ils savent mieux que vous quelle est
leur position dans la communauté.

"Néanmoins, s'ils cherchent des tra-
vaux de décoration, pressez-les de se ser-
vir chez vous, parce que vous êtes sur le
point de vous approvisionner non seule-
ment pour les peintres, mais aussi pour
les décorateurs d'intérieurs.

"Faites-leur cette proposition: Vous ne-
faites pas le métier de peintre pour votre
santé pas plus que je ne tiens des pein-
tures pour ma propre santé. Néanmoins,
il est aussi essentiel que je fas'e des ven-
tes avec un assez juste proft qu'il est
pour vous d'attendre un profit pour vo-
tre habileté et votre travail autant qu'un
mécanicien.

"Maintenant, messieurs vous admettrez
que les marques de peintures et accessoi-
res que je tiens. en autant que la qualité
est concernée. sont des marques étalon;
et que les prix que j'ai mis sur ces arti-
cles vont de concert avec la qualité. Il
faut un fonds de plusieurs centaines de
dollars pour tenir un stock qui répondra
à tous vos besoins, pourtant je veux bicn
en tenir une ligne complète, pourvu que
nous soyons d'accord sur la proposition
que je désire vous faire et par laquelle
tous ceux concernés peuvent profiter.

"Je sais que pour que ce département
<le mon magasin ait du succès, j'ai besoin
de votre influence et des matériaux que
vous employez. Ce sont deux actifs pré,
cieux dans mon commerce. Appréciant
ce fait, je propose que nous coopérions
et que nous nous arrangions pour en ob-
tenir un mutuel profit.

"Mon idée est de vous allouer un in-
térêt d'ouvrage dans mon département
de peinture sous la forme d'une commis-
sion sur tout ce que vous emploierez
comme matériaux dans vos contrats ou
que vous aiderez à vendre. Même si un
propriétaire achète de la peinture pour
faire lui-même l'ouvrage et que ce soit
par votre influence qu'il l'ait achetée,
vous aurez votre commission."

a avoir la cooperauon ues peintres, car , . "

si vous voulez vendre de la peinture dans les taux des commissions, etc. Ceci peut
votre ville, il vous faudra au moins avoirêtre fixé par le marchand.

Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.

-
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Vous devriez insister pour avoir ce
vernis à plancher.

Le fameux "Liquid Granite" de Berry Brothers est le vernis
- étalon depuis des générations. Il résiste bien à toutes les plus rudes

épreuves de durée et de détérioration.
Ni Il a un bòn aspect, une bonne durée et est le produit d'une

GRANITE expérience de 55 ans. Ce n'est pas tant le montant que vous payez que
ce qu'on vous vend qui détermine la valeur d'un vernis.

Le "Liquid Granite' 'est un vernis d'une si remarquable souplesse et
élasticité que, bien que le bois recouvert de ce vernis puisse se bossuer à la suite d'un coup,
le vernis cédera sans craquer et, si on le lave à l'eau savonneuse, il n'en sera pas affecté.
Si vous achetez le "Liquid Granite" de Berry Brothers, vous SAVEZ que vous avez un pro-
duit de qualité--pourquoi faire des essais avec quelque chose qu'on PRÉTEND aussi bon ?

1858 BERRY BROTHERS 1914
Les plus grands manufacturiers de vernis du monde entier.

WALKERVILLE, - - - - ONTARIO
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(Ferronnerie) Marché de Montréal

LA SITUATION. Nous -tons. prix de liste: '45
Le marché de la ferronnerie et de la 5f. zoo pieds 6.oo 29 2.5

quincaillerie reste toujours ferme et la Ji zoo pieds 6.oo Tôles gavanisée
demande est assez bonne, mais il n'y a a zoo pieds 8.So -Nous cotons à la caisse: Fleur
pas de changement digne de mention 4 zoo ,eds 11i.5o Gorbais Queens de
dans les prix, tout au plus un tout petit 1 zoo pieds i7.00 Best Best Cornet Head Lis
changement dans le cuivre et l'antimoine, *04 zoo pieds 23.00 28 G 4.40 3.95 4.40 4.20
soit en baisse ou en hausse. Le commer- iii ioo pieds 27.50 26 G 4.20 3.50 4.20 3.95
ce est bon et l'argent, sans rentrer en 2 zoo pieds 37.00 22ý à 24 G 3.75 3.45 3.75 3*45
abondance, n'est tout de même pas trop 2 Ya zoo pieds s8..so 16-20 3.65 13.20 3.65 3.35
dur à percevoir. 3 1o pieds 76.50 Les prix de la marque Cornet sont plu-

Nous cotons: 3%zoo pieds 92.00 tôt à la hausse.
PLOMBERIE 4 zoo pieds ioq Tôeoors Cnd"

Tuyaux de plomb Tuyaux en acier Sa Feuilles 2.75
Les prix sont de 7.50 moins 59o pour 2 pouces zoo pieds 9.6o 6o Feuilles 2.80

tuyaux en plomb et de g.oo pour tuyaux 21 pouces zoo pieds 12.25 75 Feuilles 2.90
de plomb composition moins 5%o 3 Pouces zoo pieds 13.30 Apoilo

derno nfote ce- 31 pouces 100 pieds zS.s 55 oi oz=28 Anglais 4.35Tuyaux dreviefote cs- 4 pouces zoo pieds 19.80 28 G.=26 Anglais 4.80Lsecmts sures . %Fer-b;pnc Charcoal 26G 38Lesescmpes ur esprix de la liste Non0
sont: tuyaux légers, 6o%; tuyau moestotons: 1 C. 14 Z 20 4.65 .24 G.
et extra-forts, 65%, et accessoires légers, Fer-blanc en feuilles 162 G. 3 .40moyens et extra-forts, 70%. X. Ettra par X et par cse 1.00 Moins d'une caisse, 25c de plus par

Tuyaux en fer suivant qualité. ioo livres.
Tuyuxnors 3 puceà 4 oue,6~ (Caisse de 112 feuilles, io8 Ibs. net) 28 G. Américain, équivaut à 26 G. An-

p.c.; 3 pouce, 7o p.c.; ;4 à 2 pouces, 74Y/ Au coke - Lydbrook ou égal gas
p.c.; 2Y2 à 4 pouces, 74 p.c. IC, 14 X 20. base bte 4.45 Petite tôle 18 x 24 50 feuilles 4.70Nous cotons, prix de la liste: (Caisse de 112 feuilles, io8 lbs. net) Peitoôludur2 6 euils474 zoo pieds 6.oo Au Charbon-Terne-Dean ou égalSodr

100 oOpieds 6.ooNosctn:bredmetei,2,
54 ~~zoo pieds 8.5o 1IC. 20 à 28 bte 7.40 Nosctn:bredmeteizc

iOOpids i.50 (Caisse de 112 feuilles, 216 lbs. net) garantie, do., "Wiping", 21C, métal pour
Y4 zoo pieds 17.00(ass es6 b. plombiers.

'4zoo pieds 23.00 (Cisee s6 t bés) QUINCAILLERIE1 Y4 z~~~oo pieds 2370.ueséaé
i Ïiopieds 250 X X. 14x6o, gue26 lb. 0.07 0.071 Boulons et noix
2%zoo pieds s8.5o 72 x 30 gauge 2 oo 10 bs. 8.50 Très ferme et à la hausse.

z oo pieds 76.50 72 x 30 gauge 2fzoo Ibm. 9.00 Nous cotons:
Ioo pieds io9. o0 Tôles galvanisées "Canada" Boulons à voitures Norway ($3.00) 50

et io P.C.»4 ~ zoo pieds 92.00 Nous cotons: 52 feuilles, $4.65; 60 Boulons à voitures carrés ($2.40) 60 et
Tuyaux galvanisés feuilles, $4.90. 10 P.C.

Tuyaux galvanisés: 4 à ;J pouce, 50 T8les noires Boulons à voitures ($100o): grandeurs. i
p.c.; 3,1 pouce, sg P.C.; -4 à 2 pouces, 6 41/ Feuilles: et moindren. 6o Ct 10 P.C.; 7/16 et au-
P.C.; 2Y2 à 4 pouces, 64 p.c. 22 à 24 2.6à dessus, 5234 et 1234 P.C.

Les Marchands Canadilens VendentL L les Munitions Canadiennes
Parce que leurs clients obtiennent satisfaction lorsqu'ils tirent avec les Cartouches Dominion, ce qui

est dû au soignîeux choix des matériaux et au chargement scientifique qui produit une parfaite b ance aux
Fqualitéesde tir de chaque cartouche.

A cause de la croissante popularité des Cartouches Métalliques Dominion - le résultat de leur
complète adaptibilité au canon de l'arme pour laquelle elles sont faites et de la haute vélocité et leur grande
puissan ce de pénétration, ce qui assure de gros carniers de gibier.

Mettez en.stock la ligne La marque populaire qui ne
complète Dominion. restera pas sur l'étagère.

--ow -eAURBl OPN --mtdONTREAL
EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ "LE PRIX COURANT".
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Le succès d'un commerce
dépend absolument de la satis-
faction donnée à la clientèle, et
rien ne peut satisfaire un client
davantage que la qualité.

Les Peintures

MARTIN - SENOUR
100% PURetéqc,

et toute la ligne de Produits

MARTIN - 8ENOIJR
VERNIS, EMAUX, eto.,

étant de qualité supérieure, il
s'ensuit que nos agents distribu-
teurs ont l'avantage sur leurs
concurrents.

La campagne de publicité
que nous entreprenons pour le
printemps dans p, esque tous les
journaux et revues du pays sau-
ra contribuer à stimuler la ven-
te, et chacun en retirera son
profit.

S'il n'y a pas d'agent chez
vous, écrivez de suite, et prenez
avantage d'une proposition pay-
ante.

DJe
Martin -Senour
Company Umited.

Fabricants de Peintures et Vernis.

MONTREAL, CHICAGO,

TORONTO.

WINNIPEG, LINCOLN,

HALIFAX.

Boulons à machine, J pce et an-dessous
65 et 10 P.C.

Bai zoo Ib. 11.20
Boulons à machine, 7/16 pce et au-des.

sus, 6o p.c.
Boulons à lisse, f et plus petits, 6o et

6234 p.c.
Boulons à lisse, 7/16 et plus gros, 50 et

12% P.C.
Noix par bottes de zoo iba.

Nous cotons:
Noix carrés 4c la lb. de la liste
Boulons à charrue, 55 et Io P.C.

La broche barbelée est cotée $a.42I
les zoo livres à Montréal.

Fe oiCrampes à Clôture§ 25
Fer galvanisé 28

Broches pour Poulaillers
1x20 X30" 4.10

Ii x30 i 36" 4.75
1x32 x24" 5.00
1x22 X 3w 6.30

L'escompte est de 6o% sur la liste.
lx20 x24" 3.40

ilx 22 x36" 7.W0
Broche galvanisée, etc.

Nous cotons:
No 9 les zoo lbs. 3.30
No z2 les zoo Ibo. 2.45
No 13 les zoo Ibo. a.55

Poli brâlé:
No zo les zoo Ibs. 2.35
No o à 9 les zoolIbo. 2.35
No ii les zoo Ibo. 2.4
No -12 les 100 lb.. 2.00o
No 13 les zoo lb., 2.70
No 14 les zoo Ibm. 2.80
No 1-5 les zoo Ibs. 2.85
No 16 les zoo Ibs. 3.00
tlrùlé,' p. tuyaux zoo Ibs. No 18 3.85
Brûlé. p. tuyaux zoo Ibs. No 19 4.70
Extra pour broche huilée, zoc p. zoo Ibs.

Broche à foin
La demande est faible.
Nous cotons net:
Marché très ferme.
No 13. $2.25; No 14, $2L30, et No i s.

$2.40. Broche à foin en acier coupé de
longueur, escompte 25 P.C. sur la liste.

Va pouce
3/16 pouce

Plaques d'acier
zoo livres 2.4
z00 livres 2.70

Zinc en feuilles
T .e marché est ferme.
Nous cotons: $7.oo à $7.25 les zoo lb.

Coudes pour tuyaux
Nous cotons à la doz.: coudes ronds

ordinaires 75 feuilles, $1.10; 60 feuilles,
$1.35, et polis, 60 feuilles, $1.60.

Broche moustiquaire
Forte demande.
Nous cotons: broche noire, $1.55 par

reuleau de 1oo pieds.

Clous de broche
Nous cotons: $2.2o prix de base, f.o.b.

Montréal.
b., Montréal.

clous à chevai
Nous cotons par* boîte: No 7,

No 8, $2.7s; No 9, $2.6o; No. io,
avec escompte de i0 P.C.

Fers à Cheval

$aso,

Nous cotons f.o.b., à Montréal:
Neverslip crampons, I le cent 3.80

et plus et plus,
Noa Noz
grand petit

Fers ordinaires et
pesants, le qrt 3.90 4-15

Neverstip crampons 7/16, le cent 2.40
Neversiip crampons i, le cent 2.(o
Neverslip crampons 9/16, le Cent 2.8o,
Neverslip crampons 5/16, le cent~ 2.00

Neversalip crampons 1, le cent Z.»a
Fer à neige, le qrt 4.15 4.4
New Light Pattern, le qrt 4.35 4.0
Fer "Toc Weight" NO 1 à 4 0.75
Featlherweiglht No 0 à f5.75
Fers assortis de plus d Une grandeur au

baril, zoc à 2sc extra par baril.
Chah»e en fer

Très ferme.
*On cote par zoo 11>8:
3/16 No 6
3/16 exact 5
1/16 fui! s
1exact 3

i

Clous coupés
Nous cotons : prix de base,

7/16

9/16

10.00
8.50

6.oc

440

$2.50 f. 0.
3.90
3.80
3.70
3.6o
3.4,
3.30
3.30
3.30

Vis à bois
Les escomptes à la liste sont de

Tète plate, acier 85 10 et 7* P.C. 10
Tête ronde, acier 8o 10 et 71 P.C. 10
Tète plate, cuivre 75 10 et 7* P.C. 10
Tête ronde, cuivre 70 10 et 71 P.C. 10
Tête plate, bronze 70 10 et 71 P.C. 10
Tête ronde, bronze 65 10 et 71 P.C. 10

Fanaux
Nous cotons:

Wright No 3
Ordinaires
Dashboard C. B.
No 2

Peints, Soc extra par doz.
.Tordeuses à linge

Nous cotons:
Royal Canadiab
Colonial

8.50
4.75
9 .o
7.00

loz. 47.75
don. sis.75

Brqete Saiety Gou. Du2BrqetsE. Z. E. doz. 51.75
Pour boites à fraises 75 et 12J P.C. Rapid doz. 46.75
Pour boites à fromage 85 et 10 p.c. Paragon doz. 54.00
A valises 80 et 121 p.c. Bicycle doz. 60-9o
A tapis, bleues 80* P.C. Moins escompte de 2o P.C. ForCie-
A tapis, étamées 80 et 15 P.C- mande.
A tapis, en barils 40 P.C. Munitions
Coupée@ bleues, en doz. 75 et 121 P.C. L'escompte sur les cartouches cana-
,Coupées bleues et * pe diennes est de 30 et 1o Pour cent. La

santeur 60 P.C. demande est très active.
Sweeden. coupées, bleues

et ornées, en doz. 75 P.C. Plomb die Chas
-A-ehaussureuj-enu-dog u0p.c. -Nous cotons net:

A chaussures. -n uqts z lb. 6o et in P.C. Ordinaire zoo Ibm. 10.00

Vol. XLVII - No i i -
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zoo lba. 10.40
zoo Iba. 10.50

Antimoine
Le marché est à la baisse, $8.75

Npus cotons:
Carron Sofit
Clarence NO 3

Fei
Faible.
Nous cotons:

ir ornt

en barre

Fer marchand base ioo lbs,
Fer forgé base zoo lbs.
Fer fini base ioo lbs.
Fer pour fers à cheval

base zoo Ibs.
Feuillard mince l à 2 pcs base
Feuillard épais No io base

Etain en lingots
Nous cotons: $45.5o à $4j6.oo les zoo

livres.
Marché tranquille, demande peu con-

sidérable.
à$9.oo. Plomb en lingots

Plus fort: $5.25 à $5.50.

24. 0 Zinc on lingots
21 .0o La demande est forte.

Nous cotons: $6.25 & $6.50 les 10
vres..

HUILES, PEINTURES ET V
TRERIE

2.10 Huîllode lin

2.35

2.40
3.20
2.25

Acier on barre
Faible.
Nous cotons net, 30 jours:

Acier doux base zoo lb.. 0.00 2.25
Acier à rivets base zoo lb.. 2.10o 2.25
Acier à lisse base zoo lb.. 0.00 2.25
Acier à bandage base zoo lb.. 0.00 2.25
%cier à machine base zoo lb.. 0.00 2.25
Acier à pince base zoo lb.. 0.00 2.9s
Acier à ressorts base zoo lb.. 2.75 3.10

Cuivre on lingots
Le marché est faible et les stocks sont

bas.
Nous cotons: $17.00 à $17-5o les 1oo

lbs. Le cuivre en feuilles est coté à 25C
la livre.

I_

Prix fermes.
Nous cotons au gallon, Prix nets. bui-

le bouillie 65c, huile crue 62C.
Huile de loup-marin

Nous cotons au gallon:
Huile extra raffinée 70e

Essence de térébenthine
Ferme.
Nous cotons 72C le gallon par quantité

de 5 gallons et 67C le gallon par baril.

Blanc de plomb
Forte demande. Ferme.

Blanc de plomb pur 8.25
Blanc de plomb No 1 7.60
Blanc de plomb NO 2 7.40
Blanc de plomb NO 3 6.9s
Blanc de plomb NO 4 6.75

Pltch
Nous cotons:

Goudron pur, zoo Ibm.. 0.70 0.8o
Gnudron liquide, brl 0.00 4.00

Pointure, préparées

Nouâ cotons.
Gallon
Decmi-gallon
Quart, le gallon
En boites de s lb.

Chilled
Buck and Seal

METAUX

Verres à Vitres

Nous cotons:
Star. au-dessous de 26 Pouces:

1.90

1.7s
0.11

e zoo pds
50 pieds 2.03 Dble
zoo pieds 3.6s53.40,
26 à 4o, 50 pds 2.13
26 à 4o, zoo pds 3:85 i:s
41 à 50 4.30 6.63
Si à 6o 4.55 7:15
61 à 70 4.80 7.80
71 à80 8.30
81 à 85 9.10
86 àgo 10-70
91 à 95 11.75

Les prix ci-dessus sont nets pour les
entrepreneurs, et une allocation de -
pour cent est faite aux marchands seule-
ment.

Vert de Paris pur
Forte demande.

Lai b à pétrole 0.00
Druni de 50 à ion Ibe. 0.00
Dium de 25 lbs. 0.00
Boites de papier, i lb. 0.00
Boites de à.-r-blanc, i lb. o.00
Boites papier, i lb. 0.00
Boites fer-blanc, i lb. 0.00

Cibles et cordages
Best Manilla base lb. o.oo

0.19
0. 201
0.20
0. 221
0.231
0.241
0.151

0.15

FLe --Fer 'à Repasser eIDEAL'
Pour d'Idéales Ventes d'Eté.

C'est le moment de se préparer pour l'été, lorsque le Mercure badine avec la marque Cent
et que la ménagère est prête à badiner avec un fer à repasser qui se chauffe de lui-mêmne,
ce qui lui donnera une chance de baisser les feux dans Je grand poêle de cuisine.
Il n'y a pas de meilleur repasseur que le fer '<IDEAL," et, comme conséquence, pas dc
meilleur vendeur. Vous le détaillez au prix correct et vous l'avez à un prix qui vous
donne plus qu'un profit pour vivre. On ne nous a jamais retourné un fer, ni aucune
plainte n'a été faite qui n'ait été causée par le défaut du détaillant ou de la repasseuse de
suivre les règlements 1, 2 et 3-généralement c'était le règlement 1. Observez ces
règlements M. le Marchand- détaillant et le fer donnera satisfaction en même temps que
vos ventes augmenteront.

Vous pouvez le recommn*ander car il soutiendra ce que vous en dites

Ecrivez-nous ou demandez à votre marchand de gros.

TAYLORuFORBE..S COMPANY, Limited.
246Mw ruýie CagOuest, -MONTREL9-ué

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".
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British Manilla base lb. o.oo
Sisal base lb. o.oo
Lathyarn simple base lb. 0.00
Lathyarn double base lb. 0.00
jute base lb. o.oo
Coton buse lb. o.oo
Corde à châssis base lb. o.oo

Papiers de Coristuctdon
Très ferme.
Nous coton&:

laune et noir, pesant 0.00t aune ordinaire, le rouleau o.oo
noir ordinaire, le rouleau o.oo

Goudronné, les zoo Ibo. 0.00
Papier à tapie, les zoo lbs. 0.oo
Papier à cour., roul., 2 pli@ o.o0
Papier à couy., roui., 3 pli. 0.00
Papier surprise, roui., îS be. 0.00

Charnires (couvR.ts) No S4
xi pouce
xi pouce
a pouces

is, sur char
ai pouces
2à pouce.

1 pouces

ii pouce
xi pouce
.3 pouces
si pouces
ai pouces
ai pouces
3 pouces
31 pouces
4 Pouces
Mêmie escompte que

charnières d'acier pol.

FERRAILLES

0.67 Cuivree fort et fil de cuivre
0:75 Cuivre mince et fonds en

81i cuivre

0.10
0.92
1.07
1.30

0S .32

0.37
0.48
0.59
0-07
o.81
0.95
1.07
1.49
2.12

pour toutes les

Laiton rouge fort
Laiton Jaune fort
Laiton mince
Plomb
Zinc

0.00
0.00)
0.00
o.021
0.00

La toms
Fer forgé No 1 0.o 0la1.!
Fer fondu et débris de

machines No 1 0.00 16.c
Plaques de poêle 0.00 12.1
Fontes et aciers malléables o.oo 9.c
Pièces d'acier 0.00 S.c

La 0
Vieilles claques 0.00 0.0

PLATRE
Plâtre mélé de sable, f.o.b., au char s.

La lb. Plâtre dur (Hard Wall), f6 o. b., an
0.00 0.11 tonne -et plus 10.

Plâtre pur (Plaster Paris), en ba-
0.00 0.09 rils. sur char. a.

LA CONSTRUCTION
*Durant la semaine terminée le io mars
1914, la ville a émis 43 permis de cons-
truire, au coût total de $265,700 pour les
n ouvelles constructions, et de 19 permis
pour les réparations.

Les chiffres ci-dessous en indiquent la
répartition par quartier et donnent le
coût approximatif de chaque construc-
tion, mioins les détails des permis au-
dessous de $i,ooo.

Quartier- Coût.
St-André ... ... ... ... ... ... $ 3.500
Papineau...........450
St-Denis ... ... ... ... ... ..... 3,850
Laurier.............,80o
St-Louis............695
St-Georges ....... ... ... ..... 44,150
I)eloriniier ....... ... ... ..... 13000
Ste-Anne...........6oo
Rosemont.......... .5500

St-Jean-Baptiste ... ... ...
St-J acques ....... ... ...
St-Laurent.... ... ... ...
Duvernay.... ... ... ...
Mont-Royal......
Hochelaga.... ... ... ...
St-Henri ... ... ... ... ...
Bordeaux ... ... ... ... ...
Ste-Marie.......
Eniard ... ....... ... ...

LES OUTILS DE BUOHERON
LesDE PINK

Lsoutils Etalons dans toutes les provinces
du Dominion, en Nouvelle Zélande, Aus-
tralie, etc.
Nous manufacturons toutes sortes d'outils
de bûcheron-Légers et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE, No 87

Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendus dans tout le 'Dominion par tous les
Marchands de ferronnerie en gros et en
détail.

The
iTHOS. PINK Co., Limited..

Manufacturiers d«OUTILS de BUCHERON

PEMBROKE 0 O-ARIu

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITBeZ"LE PRIX COURANT".
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THE STEWART
Machine à coussinet à bille

pour tondre les chevaux

La seule tondeuse entièrement satisfai-

sante et se vendant bien qui soit faite.

Le oempsgnon, silenoleux de. l'homme, qui ne se plaint LA lACuINE ETALON DE LUNIVERS.
pas, mais qui vaut et demande les soins de l'homme.__________

Insistez pour avoir l'authentique machine Stewart et méfiez-vous des imitations. Chaque machine Stewirt est garantie de
plaire on l'argent est remboursé par les manufacturiers. La Stewart est la tondeuse originelle à coussinet à bille. Elle est très
bien annoncée pour le marchand à tout propriétaire de chevaux au Canada. Les chevaux coûtent plus cher que jamais, deman.
dent plus de soin, et, avec les soins, vient le tondage au printemps et en automne.

Tondre un cheval lui fait du bien, il travaille mieux, prévient les rhumes en ne restant pas en sueur, prévient musai la
raideur et la fatigue. Toutes les autorités compétentes sont d'accord que c'est une nécessité absolue, surtout pour les
chevaux de travail.

Tout marchand qui montre la machine Stewart dans son magasin ou sea
vitrine durant les mois du printemps, fera des ventes et profits excellents.

Commandez maintenant et soyez prêt pour le commerce du printemps.
Seulement S8-75 prix do d6tail. Escompte libéral aux marchands.

Voici la liste des marchands de gros de la province de Québec qui vendent
les machines Srewart Exclusivement, ce qui est une garantie de la valeur de la
machine et de l'intégrité des manufacturiers.

Caverhmi Leannout Ce. . .. Montréal
Frothlugbam e Work.an .
L Re Hbertl à iO -- e Prix de détail
Lamontmge Lt6o. . . 4seulement

tng Hrdware Co. . .

Lewis Dros. Ltd . . . .

Lidger iravet . . .. ..

Starke-Seybod Ltd. . . . .
J. L rdueC......Q$8m75

Coer islc. . .Sherbrooke cm lt
J S.IitchelI&CO. ._ _ _ _ _ _ _ _

Donnez votre ordre à votre marchand de gros aujourd'hui.

CHICAGO FLEXIBLE SHAFI COMPANY
93 AVE. LASALLE

OHICADO, E.U.A.

La machine à esussinit à bille "qSTILWART@ !pour
tendre les chevaux.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURU, CITEZ ULX PRIX COURANT".
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Ceuresà 1 ere
des I3tilles

Notre ligu est tômplète et de la
-plus haute qualité.

DEMANDEZ NOTRE CATALOGUE SPECIAL.
CÂNÂDA WIRB AND IERON GOOIDS CO-

IlwAmion, cet.

re ustan pol'eI'st: JAS. is, »FAINRS
.U l V1 UL MONTUKAL, F.O.

xou manufacturtons La tet so t a d~e Toilea M4taliques et d'ouvrages
Géotrti en Fl id§eatlque.

NOVA SOOTIA: ST EEL, & OAL GO.
MARUFAOTUIa.B

ACIER en B&RR.ES MARCHAND, MA C 11N 1-IE à
ROUES, TRANSMISSIONS en AClhIk CUàd IRIMEZ
POI, TOtSS D'ACIER j u'à 48pcàde lavge;RAILS
su "l'adet2, S, 28 et 40 lbs £ a verge SCLISSIRS,
883[ODX DE CHARS DR CHBRIINS DB FER.

CROSSES PIECES DE FORCE UNE'SPECIALITE
Mines de Per, Walaa 'terreneuve.-Mins

Hauts Fourneaux Pours à Réverbère à Sydney Mines,
S. E.-Lantnolr, Forges et'Ateliers de Finissage

à New Glsgow, N.B..
Bureau Priudpal ï: NEW OLA > GOW. N. B.

-De Réput ation -Initernlatioliale
Lamrque de Vernis reconnue comme la pre-

nlèreadaîîs le monde entier çt dont le détaillant
peut pousser la vente avec entière satisfaction.
Lts Vernis et spécialités de Vernis

.INTERNATIONAL
ont soutenu leur réputati on depuis plus de qua-
rante ans. Ils @ont le -produit de l'expérience,
du grand soin et du mélange attentif des Ingré.
dients ; chaque bidon est garanti contenir une
Pleine Mesure Impériale.
Mettez eu vedette la Marque Internationîal.

TOIRONTO WlX4NIPiG

Manufacture Canadienne de Vernis Etalons.

N SW-YORK
BERLIN

C'HICAGO>
BRUXELLIS16

LONI>2B4
MELBOURNES

La plus grande manufacture du monde et la première
qui ait établides étalons définitifs de qualité.

La progression du Dominion ouvre un marché plus vaste et nom mer-
chaudis sont les mieux établies dans leur ligne. C'est'une bonne raisan
pour tenir les

REOLES ET GALLONS DE MESURE

On les demandera. Ils donneront satisfaction. nes sont faits au Canada
ni, annonceront toutUvotre stock.

CATALOGUE SUR DEMANDE.

jw9zI ceunoRu4fflWM 6 i1~4Ar

La Cala bine '<Bayard" a Chien et Détente Automatiques

Décharge puissant . Ligneoélégante. ,Simplicité de mécanisme. Pièces interchangeables.: Travers.
trois poucesdemspin. Pèse ,livres Peuf être démontée rapidement rien qu'avec un tournevis.

ECRIVEZ POUR VOIR UN BROCHURE DESCRIPTIVE.

McGIL C TLER CO, (R(.Ï) w Boît Postale 580, Montréal.

EN ECRIVANT AUX, ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COURANTI
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Lafontaine ....... ... ... ..... 6,315
St-Paul...........30,300
N4otre-Dame de Grâces ... ..... 6,83o
Abuntsic ... ... ... ... ... ...... 250
Est ... ....... ... ... ... ...... 400

Total .......... .. $3os,905

Nouveaux Permils.

Rue Davidson, quartier Hochelaga-, i
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
ýcoût prob.. $3,000. Propriétaire, H. Cha-
rette, 400 Valois.

Rue Ste-Catherine Ouest, quartier St-
,Georges; I maison, i magasin, 2 étages,
ière classe; coût prob., $39,ooo. Proprié-
-taire, Dominion Square Land Co., Ltd.,
Canada Life Bldg.

Boul. St-Laurent, quartier St-Laurent;
i bâtisse à bureaux, 5 étages, 1ère classe;
-coût prob., $i5oooo. Propriétaires, Fine-
berg & Kalamowitcb, Power Bldg.

Première Avenue, quartier Rosemont;
.i maison, 6 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob., $4,soo. 'Propriétaire, A.
«Gagnon, 782 Delorimier.

Rue Chabot. quartier Delorimier; 2
*maisons, 9 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob., $9.000. Propriétaire, Al-
'bert Brouillet, 191 Marquette.

Rue Chabot, quartier Delorimier; i
maison,'5 logements, 3 étages, 3e classe;
-coût prob., $4.000. Propriétaire, Jos.
Brouillet, i91 Marquette.

Rue Labelle, quartier Saint-Jacques; i
.maison, 6 logement «4 étages, 2e classe;
coût prob., $8,ooo. Psopriétaire, Jos. Art.
Godin, 269 Stt.Denis. 'l

Rue Verville, quartier Bordeaux; i
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;

coût prob., $3,o00. Propriétaire, J. K.
Hausen, 3055A St-Dominique.

Rue Verville, quartier Bordeaux; i
maison, 3 logem1ents, 3 étages, 3e classe;
coût prob., $3,000. Propriétaire, J. K.
Hausen, 3055A St-Dominique.

Rue Craig Ouest, quartier St-Georges;
1 maison, i magasin, 2 étages, 2C classe;
coût _prob., $7,0o0. Propriétaire, Valley-
field I ron Works, 339 Craig Ouest.

Rue Lafontaine, quartier Papineau; i
maison, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob., $1,200. Propriétaire, Jos. La-
fortune, 667 Lafontaine Est.

Rue Vendôme, quartier Notre-Dame
de Grâces; i garage, 3e classe; c'oût
prob., $i,5oo. Propriétaire, Rî Cbadburn,
207 St-Jacques.

Rue Beaubien, quartier Saint-Denis; i
maison, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob., $î,8oo. Propriétaire, M. Was-
man. 969 Beaubien.

Avenue Prud'homme, quartier Notre-
Dame de Grâces; i maison, 3 logements,
3 étages, 3e classe; coût prob., $4,ooo.
Propriétaire, A. Lamontagne, 1561 Es-
planade.

Rue Peel, quartier St-Georges; i mai-
Son, 2 magasins, 2 étages, 2e classe; coût
prob., $19,400. Propriétaire. Stuari &
Burring. Board of Trade Bldg.

Rue Clarke, quartier Laurier; i mai-
son,.1i logement, i étage, 3e classe; coût
prob., $1.400. Propriétaire, E. Simard,
204 McCord.

Rue Saint-André, quartier Duvernay; i
maison, i logement, i étage, 2e classe;
cout prob., $6,ooe. Propriétaire, J. J.
Joubert, Ltée, 975 St-André.

Rue SI-Hubert, quartier St-Jacques; i
maison, i logement, i étage, 3e classe;

coût prob., $i.500. Propriétaire, V. Meu-
nier, 199 St-Hubert.

Rue Parc Lafontaine, quartier Lafon-
taine; i maison, 'i logement, 3* étages, 3c
classe; coût prob. $2,500. Propriétaire,
F. G. Labelle, 38 N'rc Lafontaine.

Rue St-Hùbert, quartiér St-Dehis; 1
maison, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob., îý,ooo. Propriétaire, A., 56-
vi gny, 3651 St-Hubert.

Mue Forsytb, quartier Hochelaga; i
maison, i logement, i étage, 3e classe;
Coût prob., $i,ooo. Propriétaire, Louis
Maher, 334 Forsytb.

Rue Ontario Est, quartier Lafontaine;
i maison, 2 magasins, 2 logements, 2 éta-
ges, 3e classe; coût prob., $2.600. Pro-
priétaire, M. Mallet, 338 Lavai.

Rue Hadley, quartier Emard; i mai-
son, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob., $4,obo. Propriétaire, joseph
Sauvé, 39 Blvd Monk.

Rue Mackay, quartier Saint-André; i
maison, i logement, 2 étages, 2e classe;
coût prob., $3.500. Propriétaire, Emile
V'incent, 130 Forsytb.

Rue Stanley, quartier St-Georges; i
maison, i logement, 3V/a étages, 2e clas-
se; coût prob.. $13,000. Propriétaire, C.
A1. Barnard, C.R., 313 Stanley.

Réparations.

Rue St-Paul, quartier Centre; i mai-
son, 2 magasins, 2 étages, 3e classe; coût
prob., $30,000. Propriétaire, Laurin Con-
struction Co., 112 St-Jacques.

Rue Joliette, quartier Hochelaga; i
maison, 2 logements. 2 étages, 3e classe;
coût prob.. $iooo. Propriétaire, J. Gau-
thier, 186 Joliette.

Mettez "Snap " dans vos profits
journaliers

Tout ménage au Canada eat un futur client
pour le 1 Snap"'- Il n'y a pas de maison assez
raffinée ni asez dénudée où "Snap" ne peut y
être employé journellement pour nettoyer les
mains avec un bénéfice absolu. Vous pouvez
en vendre beaucoup dans votre localité. Le
faites- vous ?

Prenez-en en 8tock maintenant - Bons profit.

3nap Comany, Limited
MONTREAL

EN ECIVAN AUXANNOCU, CITEÉ Z 'L PX COURANT.

AVEC UNE

Moule à aiguiser

"CYCLE"

Peut aiguiser

A une hache en

momns de

temps et d'ef-
fort que deux

t hommes avec

une meule

d'ancien

* meilleure pierre i guiser' mores Importée.
Axe sur oousenet à billes et manivelle.-
Support en triangle qui peut se poser sur soi mou.

Commandez directement ou de votre marchand de ros.

R4ehards - WIIcox Canadian Co., Llmlted
LON DON, ONTARIO

Il
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Rue St-Paul, quartier Saint-Laurent; i J. G. G. Dufresne, io8 Garnier. coût prob., $i,ooo. Propriétaire, Jos. Mo-
maison, 3 étages, 3e classe; coût prob., Rue Poupart, quartier Sainte-Marie; 1 dave, 563 Quatrième Avenue.
$î,5oô. Propriétaire ., J. H. Jackson, 413 maison, 4 l0gements, 2 étages, 3c classe; Rue Joliette, quartier Hochelaga; i

S t- Paul. coût prob., $ 1,5oo. Propriétaire, Cyprien maison, 2 logements, i étage, 3e classe;
Rue De Lanaudière, quartier Duver- Thouin, 305 Poupart. coût prob., $2,000. Propriétaire, J. A.

nay; i maisoni 1 * oemn.nt, 2 étages, 3e Quatrième Avenue, quartier Rosemont; Adam, 413A Joliette.
classe; coût prob., $z1,ooo. Propriétaire, i maisop, i logemeny9l étage, 3e classe;

LES TRI BUNAUX iatA. Ste-Agathe. les Monts
Barbe A.Montreal Abattoirs Ltd. 256

St-Edouard
COUR SUPERIEURE De Villiers, J. B. Jackson & Savage, Ltd. 154

Ste-Geneviève
ACTIONS Brunet, Emilda (épouse de Melocbe, Adélard), Me-Défendeurs BocevleDemandeurs Montant loche, A. & Co. Hodgson Summer Co. Ltd. 331

Sicotte, Ls. Audet, E. 76oJ St-Jacques l'Achigan
Cartierville Ecrément, J E., Pelletier, joseph-François (Maison-

Meunier dit Lagacé, Israêl Labaie, Delphis, ie classe neuve), La Cie des Cocbustibles Domestiques
de Montréal (Montréal) Lemire, E. 129

Grand'Mère S-abr
Milot, F. Cansolidated Optical' Ca. 250 Howe, John S-ireaxLns Horsefali, J. 144

Daveluy, Robert A. jute Stresden, John 200 Boyd, James Labrecque & Pellerin 237

Lavai des Rapides Desormneaux, Succ. Jas. St-oeBrossait, Bertha 920)
Souillard, Frs. Boileau, Aristide 695 Cair-lx St-Tite arPul 0,

Montréal Ouest Sault-au-lécollet
McDQnald, D. J. Wilson, A. J. 140 Paquette, Aldéric Corbeil, Paul Ferdinand 167

Pointe-aux-Trembles .Trois-Rivières

Prieur, Rosaire Luc O'Donougbue, H. L. 582 L.-rivière, D. Weckham, P. M. 666

Tôle ~-e à Baede uve et à%
l'Epreuve de la Rouille

NOIRE ET GALVANISE
SPECIALEMENT ADAPTEL POUR TOUS LES TRAVAUX EN TOLEZ EXPOSES

A LA TEMPERATURE

Demandez les brochurettes, échantillons et prix.

UNITED STATES STEEL PRODUCTS COMPANY
NIEW-YORK, E. V. A. *Succursales: WINNIPEG ET VANCOUVER.

Agents déebetes pour l'Est du Canada.

m & S H THOMPSON & C~
I Edifice Transportation

1I MONTREAL

LAm fi'%r
Edifice Traders Bank

TORONTO

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT%
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INSEPARABLES!

Les Oeillets de couleur Vraiment Solide
DE LA

MARQUE 4 DIAMOND
ET LA

2 7arçue de Commerce.

On la trouve à la surface de tous les Oeillets strictement de "Cou-
leur Solide". C'est une petite marque d'une haute signification.
Les Oeillets de la Marque Diamond ne s'usent pas jusqu'au cuivre
parce que cela est impossible.

Nous avons une brochure qui explique le pourquoi. Demandez-la.

United Shoe Machinery Co. of Canada

01. XLVII-No i1.
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La Fournalse

'SUNS
à Ai

fi

excelle on seulement par
sa capacité, mais aussi par
sa durée, toute autre four-
naise de même dimensioh
de toute autre fonderie.
La mesure du pot n'est pas
celle qu'il faut considérer en
achetant une fournaise;
mais bien celle de la surface
du radiateur qui est la base
de la capacité calorique.

r Chaud

Pour plus amples informa-
tions et pour les prix adressez-vous à votre agent local
ou écrivez a

The McC:lary
MA.NUFACTURING CO.

23 RUE. WELLINGTON, - - MONTREAL.
M
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