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| nos Lecteurs = =

Nous avons le plaisir d’offrir 4 nos lecteurs notre premier numéro

: specxal de p“mtemps - ' r
Nous n’avons rien épargné pour le rendre digne et de nos abonnés etde - ‘
10s annonceurs. L'encouragement qu'ils nous donnent, depuis que nous avons  ° © >

acquis la propriété du Prix COURANT, nous faisait un devoir de nous montrer
a la hauteur de leur bienveillant patronage. =

Pour ce numéro,-nous avons fait appel aux spécialistes les phus autorisés
dans les différentes branches qu’embrasse notre journal : commerce, industrie,
finance,. propriété, assurance, publicité, etc . . . et partout nous avons recu un
accueil vraiment flatteur pour le Prix COURANT.

A tous ces aimables et distingués collaborateurs nous adressons, avec tous
nos remerciements, 1'assurance de notre profonde reconnaissance. C'est A eux '
que reviendra tout I’honneur du succes.

Nous pouvons le dire hautement, sans crainte d’étre démentis, aucun
journal commercial de la Province de Québec soit de langue fran(;alse soit de
langue anglaise, n’a présenté jusqu'a p

comparé A notre numéro spécial, rien qui lapproche tant au point de vue du
fond que de la forme.

Il y a six mois, quand le PrRix COURANT a passé entre nos mains, il
n'avait que 16 pages, nous l'avons porté au double et nous voyons arriver le
moment ou bient6t il nous faudra encore élargir son cadre.

Fidele au programme qu'il s’est tracé,le PrR1x COURANT a cherché avant tout
A étre utile 4 tous les hommes d’affaires dont il est ’ami, le guide et le conseiller.

S'il lutte avec courage et fermeté contre les abus, quels qu’ils soient et
d'ott qu'ils proviennent, il s’abstient systématiquement d’entrer dans les questions
de personnalités ; ce n'est ni par la cramte, ni par-l'intimidation qu'il recherche

- le succes.

Pour parler net : Le Prix COURANT ne fait pas de chantage.

Nous avons le droit de nous réjouir de l'estime et des sympathies que
nous avons conquises pendant cette courte mais laborieuse campagne d’un semestre.
C’est pour nous une récompense d’abord et ensuite un encouragement a per-
sévérer dans la voie du progrés dans_laquelle nous sommes entrés.

“ SuccEs OBLIGE '’ dit uns vieil adage, nous ne ’oublierons
pas et dans ’avenir, comme dans le passé, le PRix COURANT
aura pour devise :

Toujours en avant!
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La Bangue dn Penple

o

'EDIFICE que la Banque du

- des lustres 2 I'électricité de dessins trés nouveau:g. don

‘spécial d’enseignes pour lés occupants des bufeaux.

blés en bronze.

L’entrée des bureaux en location sera tout aussi riche-
ment décorée que celle de la Banque, les parois seront
revécues d’immenses glaces qui donneront I'illusion d'une
immense salle et permettront d'installer un systéme

Deux ascenceurs richement décorés et meublés, fonctlou
nant par I'électricité, desserviront les étages supéneurs
débouchant sur de vastes: promenoirs sur lesquels:s’ ouvri-
ront les bureaux loués. L’ édlﬁce s'étendant [de la rue

St-Jacques 2 la ruelle des Fortifications, il a_e:.e.men 5

W/A N3 Peuple fait construire sur la
. rue St-Jacques et dont nous

étages, sur la rue St-Jacques,
est composée d'un corpsde ba-
tisse central et de deux ailes dont le relief n’est que juste
suffisant. pour indiquer I'idée générale ; une porte monu-
mentale perce le milieu de la fagade, a la hauteur des deux
premiers étages. Sous le ceintre de la vofite de cette porte,
on verra, disent MM.Perrault, Ménard et Venne, les archi-
tectes de I'édifice, & qui nous devons les détails qui sui-

vent, un groupe allégorique représentant le Progrés -

sous la forme d’une femme ailée répandant autour d’elle
le contenu d'une corne d'abondance. L’Agriculture, le

‘Commerce, I'Industrie, les Arts I’entourerant, accourant—MM-Perrault; Ménardet-Veme entrautres, y transpor-
y

rendre hommage au Progrés; le Commerce et I'Agricul-
ture d'un cbté, avec leurs attributs classxques, et la
Mécanique, le Travail, de l'autre, puis les Arts et les
Sciences représentées par des figures moins importantes
en rapport avec leur état particulier en ce pays. Ces
sculptures sont confiées A des artistes canadiens et si ’on
n'a pas la prétention de les voir rivaliser avec les chefs-
d'ceuvre de 1'Europe, on peut compter qu'ils feront au
moins aussi bien, sinon mieux qu'on a fait jusqu'ici en
Amérique -

De distance en (hstance sur la hauteur de la fagade
courent-des frises sculptées en relief avec motifs variés.

Le trottoir tout le long de la facade sera recouvert de
carrelage en verre épais, ce qui permettra d’aménager

I'espace en dessous pour les vofites a charbon et le loge-
ment du gardien.

La porte d’entrée monumentale donnera accés a un

large vestibule, dont les murs seront lambrissés en
marbre de Portugal et d'Italie et en pierre de sable.  Le
plafond du vestibule sera vofité et décoré et le pavé sera
en riche mosaique. '
Les bureaux de la Banque occuperont tout un cété du
_ rez-de-chaussée de I'édifice ; la salle publique serala plus
vaste de toutes celles qui existent & Montréal. Elle sera
pavée en mosaique ; les comptoirs seront en cerisier avec
panneaux en onyx mexicain choisi ou -en marbre de
Numidie ; dessus des comptoirs en marbres de couleur,
surmontés de grilles en cuivre antique sombre, enchis-
sant des glaces sans biseaux., L’éclairage sera fourni par

N donnons ci-contre la photogra-
M% = phie, sera certainenient un des.
- plus beaux ornements de notre
& ville. La fagade, élevée de 6

au milieu un espace vide ou puits de lumxere re, qui per-
mettra d’éclairer abondamment la double série de bureaux
que contiendra chaque fagade ; ainsi la fagade de la rue
St-Jacques aura des bureaux prenant jour sur la rue et
en. arridre; séparés par un vaste prom:noir, d’autres
bureaux seront éclairés par le puits de lumiére ; 1a fagade
de la ruelle des Fortifications aura des bureaux eolalreq
pat la ruelle et d’autres par le puits de lumiére. Ce'puits
a été étudié et aménagé d'une manidre spéciale pour
donner autant de lumiére que possible ; les parois seront
finis en blanc d’ivoire dit 2 1'émail et les galeries seront
pavées en verre, de sorte que les bureaux s'éclairant de
ce cOté auront autant de lumiére que sur la rue.

La Banque fournira A ses locataires 1'éclairage élec-
trique, le chauffage & la—vapeur 2 basse pression et cer-
taines parties de I'ameublement.

Une grande partie de ces bureaux sont déja loués;

teront leurs.bureaux le 15 avril prochain. Tout sera prét
a étre occupé le premier.mai au plus tard.

N'oublions pas de mentionner un détail important,
c’est que tout, dans 1’édifice, a été étudié de maniére 2 le
rendre complétement 3 ' épreuve du feu, I’ emp101 du bois
ayant été réduit 4 son minimum.

Voici les noms des principaux entrepreneurs a qui les
travaux ont été confiés : -

MM. Prénoveau, I'urcot et Martmeau mac;ouuerle

MM. Jos. Brunet et fils, brique et terra-cotta.

MM. Mantha et Cie et Bourgouin et Cadieux, menui-
serie,

M. Jéremie Lefebvre, enduits en ciment acmé.

M. D. A. Beaulieu, peintures et vitrerie. §

MM. Jos. Robert et fils, ameublement des bureaux.

MM. Allard et Leclerc, sculpture en bois de I’ameuble-
ment. .

MM. Lessard et Harris, toiture en cuivre, fer et ciment.

M. R. Forsyth, marbres et mosaiques:

M. H. R. Ives, grillage en cuivre des bureaux de la
Banque. -

La Dominion Bridge Company, poutre et aciers.

MM. Otis fréres, ascenceurs électriques.

M. E. Chanteloup, appareils de chauffage, lustres élec-

triques, plomberie et appareils 2 gaz.
Eagle Foundry, chaudiéres et engin.

Comine nous I'avons dit au commencement, MM. Per-

rault, Ménard et Venne, sont, les architectes de 1’édifice
et en dirigent les travaux.
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Importations directes des lieitx de provenance, de tous les-articles qui
font I'objet de son commerce.

ASSORTIMENT COMPLET EN MARCHANDISES DE PREMIERE NECESSITE

. TELS QUE : =

| “MELASSES= 5 :: ETC, ETC. |

CGRAINDE VARIETE DE

FINES DENREES ET CHOIX CONSIDERABLE DE VINS ET LIQUEURS DES MEILLEURES MARQUES

DONT ELLE & LE MONOPOLE DE PLUSIEURé :

' HUDON, HEBERT & CIE

304 RUE ST. PAUL, - - -

—~

- - MONTREAL.
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VT A province de Québec a joui, en 1893, d'une
o3 ..wq»;; g prospérité qui, sans étre exubérante, forme
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~un contraste frappant avec la situation com-

c *
blement la comparaison avec celle du Haut-

par 'agence Bradstreet en font foj :
PASSIF ACTIF

1893 1892 1893 1892

Ontario $6,709,322 $3,652,959 $3,049,276 §1,513,625
Québec 4,575,805 5,273,547 1,832,641 1,869,781

Ainsi, en 1893, le passif des faillites dans la province
de Québec a été de $700,000 moindre qu’en 1893, et
I'actif n’offre qu'une diminution de $37,000. Outre la
‘diminution du passif, il y a aussi diminution dans le
déficit entre le passif et I'actif. Ce déficit était en 1892
de $3,400,000 ; il n’est en 1893 que de $2,743,000.

Les deux premiers mois de'1§94 ont été caractérisés
par un grand calme dans les affaires, mais les faillites,
toujours plus nombreuses a cette période, n’ont pas

LE PRIX COURANT.

-portation, puis il est devenu trés calme,

7

pendant quelques semaines, une boune demande pour 'ex-
Le prix a été
un peu meilleur que d’habitnde.

La récolte des pois a manqué dans notre province et,
pour comble de malheur, il n'y a pas eu de demande
d’exportation pour cet article. Prix trés bas.

Le commerce des farines a causé des pertes a presque
tous les commergants qui ont eu des stocks ; les cours ont
été constamment 2 la baisse, suivant en cela les cours du
blé.

Le foin a donné une récolte énorme qui, coincidant

-avec une disette de’fourrages -en Europe, a'suscité-une-

OXPOTrTatIo v CcTan {TOpPC. T, dl ACOUL,

cultivateurs eussent voulu accepter des prix raisonnables,

Canada-—Les-tableaux—des—fail lites—deunésr—\#est—prebablequ’ ils-eussent-pu-écouler-tout leursurphas— ——

Entre leurs prétentions et la cherté des frets,le cotn-
merce a été forc€’ de se restreindre et il reste encore a
vendre 2 peu de chose prés la moitié de la récolte; les
prix ont baissé d’au moins $r.00 par tonne depuis la cl6-
ture de la navigation. Les marchés d’Europe sont moins
favorables maintenant et pour écouler ce qui reste dispo-
nible, il faudra que les cultivateurs acceptent de bas prix.

La récolte des pommes de terre a été en général d’un
bon rendement ; il y a eu de la perte par la maladie, mais
il est resté assez de stock pour maintenir le marché a des
cours trés modérés.

NOUVEAUTES

Les manufactures de cotonnades se plaignent que le
commerce, dans 'attente d'un changement au tarif, n'a-.

épassé Te chiffre mornmat:
PRODUITS AGRICOLES

La province de Québec produisant peu de blé, cette
céréale ne donne lieu qu'd un commerce local entre cul-
tivateurs et meuniers dont l'importance est tout a fait
secondaire. - -

La récolte la plus importante de la province en grains,
c'est celle de I’avoine. En 1893, l'avoine qui avait
donné de belles promesses ne les a pas tenues; la récolte
de la province a été A peine dans la moyenne comme
rendement et tout A fait inférieure comme qualité. Les

meilleurs échantillons sont classés n° 3, le reste ne passe -

pas l'inspection. Il s'est fait un certain mouvement de
vente 4 la fin de la saison de navigation, puis, les expor-
tations étant suspendues, le marché local a été le seul
débouché pour cet article; mais ce marché a été suffisant
pour maintenir les prix et méme pour les faire augmenter.
D’aprés les meilleurs renseignements, il n’y a plus guére
d’avoine disponible chez les cultivateurs de notre pro-
vince, qui n’en enverront au marché qu'aprés avoir fait
leurs semailles du printemps.

L'orge est négligée-depuis nombre d’années et celle
~ que I'on récolte ici, manquant des soins de culfure néces-
saires, est toujours de qualité inférieure ; on n’en a cepen-
dant pas encore récolté-assez pour la consommation des
meuniers qui font la moulée, et le marché local en fait
venir d’Ontario. ' - .

Le sarrasin a donné une récolte assez bonne ; il a eu,

. RS s
chete pasd*aussi gramdesquantitésque ¢ rabitude ettes

ont cependant continué a fabriquer, et se sont fait des

.stocks pour le moment of, la question du tarif étant réglée,

la demande reprendra son cours. Les bénéfices réalisés
par ces établisszments, pandant le dernier exercice, ont
été trés satisfaisants. .

Les fabriques de lainages du pays ont eu une bonite
année, la matiére premiére étant a bon marché et la con-
sommation réguliére, o

Le commerce de gros a fait, depuis deux mois, moins
de ventes que I'année derniére a pareille époque, mais il
constate une reprise assez marquée qu'accélére I'arrivée
hitive du printemps. Les collections ont été meilleures
que l'année derniére.

EPICERIES

Le commerce d'épiceries en gros a fait un bon volume
d’affaires, depuis quelques mois, mais les é)énéﬁces ont
été minces, car la concurrence acharnée qui s'est faite

sur les articles de grande vente, comme .les sucres, les

fruits secs, les conserves alimentaires, 4 amené hon nom-

bre de maisons 4 vendre au prix cofitant. La consom-

‘mation en-a-profité-et-le commerce de-détail s’en est bien
“trouvé. Depuis quelques jours, l'entente parait s'étre

rétablie entre les concurrents et les prix se relévent.

I/association des fabricants de conserves du Haut-
Cdnada, essaie de régulariser les prix de ses produits.
On ne voit pas encore l'effet sur notre marché de cette
nouvelle combinaison.
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FERS ET METAUX

Le marché des fontes et des métaux a été assez régulier
et n’a que peu varié pendant ces derniers mois.

On se plaint beaucoup de ce que les associations de
manufacturiers qui contrdlent les prix des clous, des vis,
des fils de fer, des fers a cheval, du fer en barre etc.,
entravent complétement la liberté du commerce et, en
outre, font des passe-droits entre les maisons de gros,
faisant & quelques unes des escomptes plus élevés qu'a
Q'autres, sans tenir compte des quantités vendues.

© ~ HUILES, PEINTURES ETC.
tnole raffiné est resté sous le contrble

, BEURRE ET FROMAGE
Le beurre a été une bonne source de profit pour les

_cultivateurs, cette année ; et la nouvelle saison s’annonce

sous de bons auspices. Il ne reste plus pour-ainsi dire de
beurre de choix sur le marché, de sorte que les beurreries
auront dés le début un champ libre et bien préparé.

Les beurres de ferme sont en abondance, mais ils se
vendent encore malgré tout a des prix rémunérateurs.

Le fromage a eu une saison exceptionnelle comme
fabrication et comme prix de vente ; il est probable que
la fabrication va encore augmenter cette année.

PROVISIONS ¢ =

des épiciers de gros qui ont véduit leur marge de profit 3
sa plus simple expressxon Les cours ont été réguliers

Les porcs ont été a assez bon | pnx tout I'¢té dernier,
et une partie de I'hiver;-mais ils commencent & balsser

tout I'hiver, tant pour le pétrole américain que pour le
canadien.

Les-huiles de poisson ont été un moment 2 des prix
plus élevés, quelques spéculateurs ayant essayé de faire
un corner, mais elles sont revenues ensuite A des cours
normaux.

L’huile de lin est restée stationnaire, ’essence de téré--

benthine a pris de la hausse. Les peintures A base de
plomb, contr6lées par la Canadian Lead Association, se
sont vendues a des prix réguliers.

Le lard salé, qui. s’est tenu & de hauts Prix jusqu'a ces
derniers jours, est aussi a la haisse.

Le saindoux est en baisse également, ainsi que le
jambon et le lard fumé.

POISSON

Les stocks de poisson n’ont pas été considérables et,
a la fin de la saison comme nous sommes, on compte que .
cet article aura donné de bons résultats.

J. MERCURE.

Q_l__f/'\\_n__Q
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Retlextons dun Tonsomnuateur

Le consommateur n’est pas toujours 1'ami d’un four-

.nisseur et la récipropre existe, car il s’en faut de beau-

La lettre que nous publions ci-dessous, sous la signature de Con-
S0MMATEUR, contient quelques vérités et beaucoup d’exagérations.
Nous la publions néanmoins dans 1'espoir qu’elle fera diversion en
apprenant aux marchands qui I’ignorent ce que pensent d'eux
quelques pratiques.

Nous soupgonnons fort CONSOMMATEUR d'étre dyspeptique, son
horreur du pain frais semblerait I'indiquer, nous ne croyons donc
pas le blesser trop au vif en pensant qu’il s'est adressé a nos lecteurs
dans un moment de laborieuse digestion.

S'il y a des marchands peu scrupuleux, malhonnétes méme, ils
sont 'exception. La race du commergant honnéte, probe, cons-
ciencieux, travailleur et sachant se plier aux exigences, souvent
excessives du client, n’est pas préte de s’éteindre.

Si CONSOMMATEUR tape ferme sur le mauvais marchand il
aurait pu, ce nous semble, dire quelques. mots du -client difficile,

revéche, impossible 4 satisfaire. Nous le ferons prochainement
pour lui.

(Note de la Rédaction.)

Monsieur le Directeur du PRIx COURANT,
MONSIEUR,—

'} :iE me trouvais, I'autre jour, chez un de mes amis,
marchand en gros, dont I’annonce parait dans votre
estimable journal; par lui, j'ai appris que vous

"TT alliez publier un numéro spécial qui ferait honneur
a 'esprit d’entreprise canadienne-frangaise et j'a;

pensé que, peut-éire, il serait intéressant de mettre devan

les yeux des marchands, vos lecteurs, les quelques réflex.
ions d’un consommateur.

coup que le marchand traite toujours son client avec
justice et urbanité.

S'il en est .qui s'amusent a changer de fournisseurs
pour un oui ou pour un non, il en est d’autres qui aiment
ou qui aimeraient A ne jamais changer de magasin. .

J'appartiens A cette derniére catégorie et il semblerait
que la malchance me poursuit, car malgré mon ferme
désir de m'en tenir au mméme épicier, au méme boucher,
au méme boulanger, au méme marchand de nouveautés;
au méme bottier, au méme tailleur, au méme chapelier,
au méme chemisier, j'ai di en changer plusieurs fois.

Cependant, je m’empresse de le dire, depuis vingt-deux
ans que je suis marié, je n'ai jamais changé de proprié-
taire parce que mon propriétaire m'a toujours traité con-
venablement. ,Je n’aime donc pas le changement et, si
mes premiers- fournisseurs 1’avaient voulu, j’aurais tou-
jours été leur client.

Ce que je veux dire aux marchands qui llront ces
lignes, c’est la raison pour laquelle ils perdent des prati-
ques qui ne demanderaient qu’a leur rester fidéles. Je
n’ai pas d’autre but. i

D’abord pour I'épicerie. Au coin de la rue que j’habite
j'ai vu, en cingq an$; trois nouveaux patrons. J'ai-remar-
qué qu’on n’était pas trés stable dans ce cOmmerce—c est
du détail que je parle—et qu’on naviguait assez volontiers
d'une place A 'autre; vous connaissez le proverbe: pierre
qui roule . Naturellement, les trois épiciers n'étaient
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\,LE FROMAGE CANADIEN EN AVAN" AVAN_T L) _

__1892-93—A OEICAGO—18092+93.
Les o ELUE STAR"'-o0nt remporté 26 prix sur 28 échantillons exposés 17

J. N. DUGUAY

LA BAIE, CO. YAMASKA, P. Q.

Agent des Fromageries * ‘BLUE STAR" ¢t “ JERSEY LILY" ; sollicite les appllc&tions des Fromagers qui désirent faire partie
de ces combinaisons pour 1a vente de leurs Fromages sur le marché de Montréal.

Commission, 5c. par boite, claire de toute dépense.

] Les ventes sc feront chaque semaine comme par le passé, et le retour de chaque envol scra fait aussitot n.pn‘:q la vente. Cleat
une occasion avantageuse et profitable pour les bonnes fromageries de vendre leurs produits aux prix du gros, sans qu'il leur en
' I} conte beaucoup. les lmlrons sont surtout intéreesés dans ce systéme de ventes; ils ont le plus hauv prix, un mcilleur rendement
i ot s'nssurent, par le fait, la durée de cette industriepla seule payante aujourd’hni
| Les ventes sont assurées i des prix avantageux, les marques * BLUE STAR " et “JERSEY LILY" comptant parmi les
| Klus recherchées en Angleterre. La marque “ Blue Stu& eeréservéo aux Fromageries de la Rive-Sud et la “Jersey Lily "

‘ celles de la Rive-Nord,
() rromage fait de lait éorémé, lo fromago mal f paqueté-—ne—pruvent-TuI¥s Ppartie do ces

J. N. DUGUAY, LA BAIE, CO. YAMASKA, P. Q.

La qua.lité de nos VINS et LIQUEURS-défle oompétmon
LAR=BAT

A GUILHOU Frere Ainé * () o SAUTERNES J. BRISSON & CIE
" SHERRIES ,oxv=me NEmema 0. PORTS

" TARRAGONA  MULLER VIN pE MESSE MULLER
- CHAMPAGNE CF{Rie LIQUEURS MAUPETIT

J. BRISSON & CIE. BOU RGOGNE 'MAIRE & FILS.

AcenTs au Canapa: D. MASSON & CIE, MONTREAL.

~

G MAISON_FONDEE_EN_1862.
J ©. VILLENEU\/ E & CIE, +
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Représentants ay Canada de

. Dupont & Cie, - Cognac. - MONTRHHD‘-'

’Jules Clavelle - Bordeaux. ?\% R e

—— SPECIALITE ———

VINS LIQ,UEURS OIGARES

| Chs Bernard, - Beaune.
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pas ‘tous fabriqués sur le méme modéle, néanmoins j’ai

tenu bon et la-seryante continua, sous les trois- -patrons, & -

acheter la mélasse au méme coin, plus fidéle A la maison
que les propriétaires eux-mémes. Le troisi¢me et dernier
n’était jamais dans son magasin, jé ‘ne sais 8l avait
ailleurs un autre commerce, mais, ce que je n’ignore pas,
c’est que ce qui avait été demandé pourt le diner n’arri-
vait quelquefois que pour le souper, quand la livraison
¢tait faite le jour méme.

Un marchand qui ne surveille pas lui-méme son ma-
gasin, devrait avoir au moins un homme de confiance

responsable sur qui on puisse compter et qui ait I'eeil sur
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croyaient tous patrons et comptaient 1’un sur l'autre,
ce qui fait que rien ne se faisait ou que tout se faisait
mal. De guerre lasse, j’ai di, aprés mille réclamations
qui n'ont servi de rien, me mettre en quéte d’une autre
épicerie et j'en ai trouvé une ou le patron donne lui-
méme I’exemple du travail, de I'activité, de'la ponctualité
et de la prévenance. -

Chez le boucher, c’est une autre histoire. Pendant dix
ans je me suis servi chez ce pauvre . . . qui a passé de
vie a trépas et n'aura certainement pas, au jugement
dernier, A regrettér d’avoir toujours donné le poids juste
a ses clients.

Son successeur n’eut sans doute pas beaucoup de peine

as' apercevonr que ma servante se connaissait en viande

autant qu'un aveugle se connait en couleurs, aussi les
morceaux les plus immangeables de 1'étal prenaient-ils
invariablément le chemin de la maison et, comme les

qu’elles préférent pour leurs robes et leurs ciaapeanx..

Allez done alers-leur-imposer-un marchand de nouveau-
tés ou, comme nous disons généralement, un marchand
de marchandises séches. Celui-ci n’a pas renouvelé son
stock parce qu'd la saison derniére, ayant trop acheté, il
lui reste trop de marchandises sur les bras ; celui-1a a des
gofits A lui, il n’achéte que dans les couleurs, les pesan-
teurs, les rayures ou les fleuris qui lui conviennent 3 lui
personnellement, A lui qui ignore que : fousles godts élant
dans la nature, il en faut pour tous les gofits ; cet autre
enfin cherche A imposer A ses- clientes un patron qu’elles

ne veulent pas, ou son commis les fait, poser pendant ’

qaiTTeplie desooliponsou qu il Tegarde 1e va-et-vient du

- magasin, sans s 'inquiéter de celles qui attendent d’étre

servi. Bref! s'il ya des magasins ol la femme peut

trouver ce qui lui plait, & dés prix raisonnables, oii -les

commis sont convenables, prévenants et actifs, il en est
malheurement beaucoup d’autres ol on ne va guére d'ha-
bitude, parcequ’on n’y trouve que des commis qui sem-
blent n’étre 13 que pour faire damner un saint par leur
nonchalance, leur impolitesse, voire méme leur gros-
siéreté. -~

J’avouerai tout uniment que, pendant longtemps, j’ai
été assez simple pour payer chez le marchand-tailleur
pour ceux qui ne paient pas. Depuis que je m'en suis
apergu, la chose ne m'arrive plus. '

Vous le savez sans doute, le marchand-tailleur a deux
sortes de pratiquesy celle qui paie cash et celle qui paie
quand elle le peut ou quand elle en a le temps.

Il ne faut pas étre dipldmé d’une université quelconque

semelles de bottes ne constituent pas un ordinaire des

plus enviable, méme pour les méchoires les plus solides,
j'ai vite couru chez un boucher plus consciencieux qui me
donne de la boucherie pour la valeur de mon argent et
les morceaux variés qu’il me plait de voir sur ma table.

Aimeriez-vous qu’on vous bourre de pain tendre quand
vous n'avez d'appétit que pour le pain rassis ? Non,
n’est-ce pas ? Ni moi non plus.

Il me semblait, et il me semble encore, qu’un boulan- -

ger devrait étre content d’avoir un certain nombre de
clients qui boudent sur le pain tendre afin de se débar-
rasser, tout en satisfaisant sa pratique, des pains restant
delaveille. Si étrange que la chose puisse paraitre, il m’a
fallu dire & mon boulanger de porter chez le voisin, sans
s'arréter 3 ma porte, le pain que mon estomac paresseux
,s'obstina/a a ne pas digérer. Aprés lui (le boulanger),
en vint un autre qui m"appottait, en guise de pain rassis,
ses fonds de magasin datant de plusigurs jours, celui-ci
ne fit pas long feu, d’autant plus qu'il fut poursuivi pour
avoir méconnu les régles essentielles de la pesée du pain

qui veulent qu’un pain de deux livres ne pése pas que
24 onces

demandent du pain tendre ; c'est leur affaire.

Il est peut-étre bien difficile de satisfaire tous les gofits.
J'al méme entendu dire que : des godts et des coulenrs on
ne discule pas. Néanmoins, quand on a femme et enfants,
il faut, autant que possible, satisfaire leurs gofits et,
autant que faire se peut, leur laisser choisir les couleurs

pour savoir que plus un marchand fait de crédits, plus il
s'expose a perdre, surtout quand le crédit est fait 3 peu
prés a n'importe qui et pour un terme quasi illimité.

Or, le marchand-tailleur chez qui j’avais 1’"honneur de
me faire faire mes vestes et autres accoutrements savait
que, le vétement livré, le chéque suivait la facture ;
aussi il fallait voir la.rondeur des chiffres qui s’étalaient

sur la susdite : un pantalon, $10.00, et le reste A 'ave-

nant ; jusqu’'d une pefife réparation qui se cotait $3.00
et méme $4.50. J’étais une vraie mine d’or pour ce
marchand.

J'ai lu quelque part que, dans l’Amérique du Sud, il -

existe un volatile, connu sous le nom générique de
canard, qui, pendant sa jeunesse, habite sous des rochers
au milieu des ténébres les plus profondes et reste aveugle
jusqu'd ce que, poussé au dehors par l'aile tendre de
papa et de maman canards, la lumiére du soleil ait fait
tomber la taie qui recouvrait ses jeunes yeux de palmi-
pede. )

L’aile tendre d’'un ami m’'a également poussé au
dehors et j'ai dit adieu 3 la caverne, 3 la boutique du
marchand-tailleur, veux-je dire ; mes yeux sont dessillés.

Bien des marchands-tailleurs se demandent souvent-

pourquoi tel bon chent qui leur a été fidéle pendant plu-

~ sieurs années, les a qulttes tout d’un coup sans crier gare ? -

C'est qu'il ont vu la lumiére du soleil ; on leur a fait voir

qu'ils payaient le méme prix, eux qui payaient cask, que

ceux qui payaient avec un an de crédit, quand ce n’était
pas davantage encore. Ils ont appris en méme temps
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qu'en achetant. eux-mémes leur étoffe et en-la portant &

ne paient pas, car le tailleur & fagon se fait payer a la
livraison de 'ouvrage. s
Si le marchand-tailleur veut bien le remarquer, il cons-
tatera que le nombre des tailleurs 2 fagon a considérable-
ment augmenté dans ces derniéres années.
Ceux qui voudront conserver leur clientele devront se
garder d'imiter la fagon d’opérer de celui que j'ai voulu
< dépeindre. ' :

Le marchand-tailleur qui a une bonne coupe, un choix
' étoffes variées et nouvelles aux changements des saisons,

.

un tailleur 2 fagon, ils ne paieraient pas pour ceux qui -

des prix raisonnables et qui ouvre 'eeil sur les crédits,
peut faire d’excellentes affaires. Malheureusement pour
eux il y a, comme dans toutes les branches du commerce
et de l'industrie, des géte-métiers.

J’ai été un peu long, surtout pour up homme qui n’est
pas de la partie ; mais, je n’en démords pas, le consom-
mateur a quelquefois son mot 4 dire en matiére de com-

merce et, mettant de c6té toute modestie; je dirai avec

conviction-qu'un grand nombre de marchands pourraient
se bien trouver des conseils déguisés qu’ils trouveront
dans les réflexions de

CONSOMMATEUR.

e Tl il

‘Ea Production Ghevaline.

‘¢ Pour le PrR1x COURANT."” .

dions 150 piastres les chevaux
¥/ qui s’achétent facilement au-
{® jourd’hui —pour 8o piastres
quand ils trouvent des acheteurs.
Quelles sont les causes de
ette baisse? —
D’abord et pardessus tout,
le biill McKinley qui nous
a fermé le marché des Etats-Unis oil nous envoyions de
12 4 20,000 chevaux par an et ensuite, la substitution de
I'électricité aux chevaux comme moteur des tramways.
Nos cultivateurs n’ont élevé jusqu'a présent, a peud’ex-
ceptions prés, que le petit cheval de trait qui était destiné
spécialement au service des tramways tant ici qu’aux
Etats-Unis. Aussi la baisse s'est elle fait sentir immé-
diatement quand nous n’avons pu exporter pour cette fin,
et il n’est pas probable que les prix atteignent,jamais les
chiffres d’il y a deux ans, du moins pour la catégorie de
chevaux que nous produisons encore, car dans dix ans,
si cela continue, il n’y aura plus que des tramways élec-
triques. Il nous faut,donc changer notre race chevaline
si nous voulons qu’elle nous rapporte quelque profit, car
actuellement {ous ceux qui élévent des chevaux (chevaux
de tramways) y perdent de I’argent ou tout le moins n'y
gagnent rien. Ce n’est pas avant I'Age de 5 ans quel’éle-
veur peut vendre son cheval et le prix moyen q/q'il en
obtient est de 752 80 piastres.

la moindre quantité d’ouvrage que fait la jument durant
les deux derniers mois de Ia ‘gestation et durant 1’allaite-
ment, la nourriture des deux premiéres années, lés frais
du dressage, des maladies, du ferrage, et surtout les
risques encourus durant ces cinq ans, on arrive 3 au
moins $70 d’argent déboursé pour un cheval qui rap-

Or si 'on met en Jigne de compte : le prix de la saillie,
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porfara au producteur $80o tout au plus. Sil'on considére -
quefles neuf dixiémes des cultivateurs de cette province
produisent les chevaux dont il est ici question, il est

donc évident que I’élevage de ces animaux n’est pas pro-
fitable. .

Je dis que nous ne produisons que le petit cheval de
trait et j'ai raison, car les gros chevaux, ceux de luxe,
(carosse, d’utilité générale, selle, chasse) sont tellement
peu nombreux qu'ils ne comptent presque pas. Nous

avons bien le trotteur, mais celui-ci est plutdt une

carrosse, impropre 2 la selle, le cheval trotteur ne peut
servir que sur 1'hippodrome, ou comme cheval de buggy.
I1 cofite toujours les yeux de la téte & ceux qui le gardent
et souvent il est la cause directe de leur ruine.

Soyors de bon compte: Avons-nous connu beaucoup
de cultivateurs, ou méme de canadiens-frangais qui aient
fait de I'argent avec les chevaux trotteurs ? Quant a moi,
je n’en ai connu aucun. En revaunche nous en connais-
sons tous une foule qui se sont ruinés financiérement
et moralement en gardant de ces chevaux. On a un
cheval trotteur, on se met A I'entrainer, on y perd son
temps, on les fait concourir dans les courses, on gage,
on perd neuf fois sur dix et on est ruiné. Souvent on
contracte ’habitude de boire, toujours on perd I’amour
de son état. Dites-moi donc franchement, ce que devient
le jeune homme qui a un cheval trotteur #

Le cheval trotteur est une de nos plaies sociales, qui
nous a fait grand mal et que tous les gens sages et
raisonnables devraient aider & faire disparaitre.

La production du cheval actuel ie nous paie donc pas;
cela est surtout évident si on la compare avec la produc-

_tion du bétail. Une vache ne cofite pas plus, elle cofite
moins 2 élever qu’un poulain et elle donne des profits dés ——

I’dge de deux ans.
I1 nous faut donc absolument transformer notre mode
de production chevaline. Aulieu d’élever des petits che-

vaux de trait et des trotteurs, élevons ‘des chevaux de
luxe, chevaux de course, de selle, d'usage général, ¢’est~

e
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’Assurance sur Ia Vle

2 —
Actnf an 31 Décemlne 1893 - - - - - - .. . '$169,056,396.90 _
. Passif ; comprenant la réserve sur toutes Iés polices @)gstantés (taux 4 ) =
ﬁ ct autre passif - - - - - - - - - - 136,689,648.57

Surplus total indivis duqud sont tucs les profits devant étre dlstubués aux

porteurs de polices - - - - - - - - - 32,366,750.33
Revenu de Pannée 1893 - - . - - - - - 42,022,605.55
Nouvelles assurances ¢erites en 1893 - - - - - - .. 205,280,227.00
Total des assurances en vigueur - - - - - - - - 98258257700
Pay¢ aux assurés en 1893 - . . = - - 5 - - 25,355,498.80

X
RESULTAT EN 1893 DES POLICES DE LE@UITABLE’

POLICES AVEC PERIODES TONTINES DE 20 ANS.

POLICES, VIl ORDINAIRE, Période Tontine de 20 ans.

1. Monlant d'assurance $ro0.000 )
7 Total des primes en 20 ans. Valeur en espéces. Valeur de l'assurance libérée.”

Agegoans. . . . . . . $4,660.00 $5,320.00 $11—,40°.00
Age goans . . . . . .. 6,440.60 7,890.00 13,400.00 v
WAgesoans. . .. L. 9,700.00 12,740.00 17,700.00
Age 6o ans . . . . .. | 15,980.00 27,730.00 33,3670‘.60

2. POLICES, U'IE ENTIERE de 20 Paiements Annucls, Période Tontine de 20 ans. Montant @ assurance $ro,o00

V . . Total des primes. - Valeur en espéces. B Valeur de lassurance libérée/‘\/-

Age 3o ans. . . . . .. $6,220.00 $8,550.00 $18,300.00
Age g5 ans. . . .. .. 9,240.00 13,290.00 20,300.00

3. POLICES;,- DOTATION DFE 20 ANS, Période Tontine de 20 ans. Montant &' assurance $r0,000

Total des primes. Valeur en espéces. Valeur de l'assurance libérée.
Age zoans. . . . . .. $9,920.00 . $16,190.00 - $34 700.00
Age soans. . . . ..., 12,400.00 ————20,130.00 - 28 OOO 00
|3ureau lenclp'll en @anada 157 Rue St-Jacques

Gérant

S. P. STEARNS MONTREATL C. La FERRIERE,

Inspecteur




~ A-dire une béte de s5ipieds 3 pouces de taiué, pesant”

1100 1bs., bien étoffée, élégante, laquelle nous rapportera
facilement & 5 ans de $200 A $300 si elle est bien dressée
et $150 2 $200 si elle n’est pas tout 2 fait dressée. J’ajoute
qu'elle devra étre exempte de tares (saine). Le gros
cheval de trait se vend bien aussi, mais pour le produire
il faut étre placé dans des conditions favorables, condi-
tions que I’on ne rencontre pas partout dans la province

de Québec, pays planche, peu de neige, piturages abon--

dants, forte alimentation. Les comtés limitrophes du Sud

IS5

Quels étalons devons nous employer pour opérer cette
transformation? Les normands, les pur sang anglais,
les hackneys, conviendront également, pourvu : 1° qu'ils
soient doux et faciles 3 conduire, (les chevaux trop
nerveux, irritables ne paient jamais le producteur);—=2°_
qu'ils soient élégants; 3° qu'ils soient bien étoffés,
(c’est-a-dire que le coffre soit gros, le flanc court, la
hanche, le poitrail et les membres gros) ; 4° qu'ils soient
sains ; 5° qu'on n'emploie que. des juments présentant
les conditions 1, 3 et 4, et pardessus tout, qui se rappro-

—et—les—énmons-de—Montreal‘sont_axautageux_pauLlL chent-autant-que-possible-de-la taille de I’étalon.

'lesx Cantous de I'Est et toute la partte mférieure de la
Province (depuis Trois-Riviéres) réussissent mieux.

oo

. J. A. COUTURE.

Lo Bublicite

(Pour le ‘‘ Prix COURANT”)

ﬁ IER la puiésance triomphante de la publicité, a

du jour.
Dans la lutte commerciale, la publicité est

bienfaisante dont la baguette magique récompense les
efforts et la persévérance de ceux qui font appel & ses
multiples ressources. : —

La publicité revét mille formes diverses : de tous les
modes adoptés, 'expérience de plusieurs générations
d’'annonciers a démontré que ie journal seul remplissait
toutes les conditions requises pour arriver A la renommée
et au succes.

. Pour lancer un article sur le marché, il est indispensa-
" ble de le faire connaitre tout d'abord au marchand
détailleur, avant de créer la demande—ce que, malheu-
reusement, beaucoup de maisons ne veulent pas com-
prendre et apprennent a leurs dépens. )

Le journal commerczal est l'intermédiaire naturel entre
le commerce de gros et le commerce de détail. Clest par
son journal que le détailleur apprend que tel article existe
‘et qu'il est vendu par telle maison.

Est-ce 4 dire qu'a la simple lecture de I’annonce
dans son journal, il va donner une commande? Ilest a
peu prés certain que nom, au moins dans la grande
majorité des cas. ‘

Mais, par le fait méme, son attention se trouve éueillée;
C'est I'essentiel, pour le momeént: le voyageur para-
chévera ’ceuvre du journal.

Dans l'intervalle, le négociant en gros ou le manufac-
turier s'occupe de créer la demande, et il s’adresse au
journal quotidien qui améne le client au détailleur déja

prévenu et, par consequent en mesure de répondre a la
demande. '

notre époque, équivaudrait 2 nier la lumiére.

Agir autrement, ¢’est dépenser inutilement son temps,
ses efforts et son argent. . ‘
Un exemple a I'appui : Lors de la derniére Exposition
Provinciale, 3 Montréal, une maison hollandaise désirant
lancer une nouvelle marque de Cacao, fit une distribution
assez large d’échantillons de ce produit nouveau sur le

marché.-Sa publicité s’est bornée 3 cette propagande assu=-

rément fort dispendieuse mais naturellement insuffisante.
Quelque temps aprés, le produit étant remarquable

qui répondit :

—*Cest la premiére fois que j ’entends parler de ce pro-
duit et mon journal, Le PrRix COURANT, n'en fait pas men-
tion. Cette marque n’est pas sur.le marché, assurément."’

Je m’entétai et il fallut huit jours pour découvrir l’agent
de vue du détallleur que du publlc

Les journaux de commerce, guides naturels de 1’ache-
teur, sont les intermédiaires tout indiqués du commerce
de gros qui doit constamment rester en relation avec lui
et, de semaine en semaine, par la variété de ses commu-
nicatfons, 'attirer, captiver son attention, éveiller son
intérét et gagner sa confiance. %>

Mais pour arriver a ce résultat, il importe de toute
nécessité de renoncer a l’exagération et aux fausses
représentations qui n’obtiennent jamais qu'un succeés des
plus éphémeéres et conduisent plus ou moins rapidement
une maison a la faillite.

- Et malh,eﬁreusement, j’ai trop d’occasions de le cons-
tater tous les jours, 4 1a lecture de'fids journaux quotidiens,
I’exagération et les fausses représentations dominent, en
général, dans la rédaction des annonces et doivent inévi-

tablement, a -une échéance plus ou moms éloignée, en-

trainer la déconfiture.

La publicité est un puissant facteur dans les transac-
tions commerciales mais il faut en user avec tact et
prudence; sagesse et persévérance, si I'on veut arriver am
succes, 4 la notorlété ila fortune

Ls. Jos. FraNngoIs.

R

. Parme des forts—et-desvaillants:clest-lafée—sous-tous-les—rapports,—len—fis—denander A monmépicier ——
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A 20 ans d’expérience dans le Commerce de Graines en Gros
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Gonseils anx Fromugers,

R

QANS lebut de vousaider a obtenir.le plus haut
—prh-du-tnarché-pousr-votre-fromage je.désire
signaler 3 votre attention certains défauts
que j’ai remarqués dans la fabrication et le
‘%e traitemerit’ du_fromage dans cette province,

depuis que je suis dans'le commerce.

surveiller strictement la livraisondu lait parles patrons afin
de constater que ce lait n’est pas falsifié et n’a aucune
mauvaise odeur. C’est 1'intérét des patrons comme celui
du propriétaire, car, si I’on n’est pas assez sévére sur ce
point, on fait dommage A sa réputation comme fabricant,
on fait du fromage de seconde qualité sur le prix duquel
les exportateurs dteront de % a 1c. Clest au fabricant
a voir que son fromage ne souffre pas de la mauvaise
qualité du lait oudu manque de soius des patrons.

“2. Donnez toujours, autant que possible; laméme-hau--

teur aux meules. Si vous faites des fromages de 15
pouces de diamétre, le pesanteur devrait toujours étre de

60 a 65 livres ; si vos meules sont de 16 pouces, fe-pords
devrait étre entre 70 et 80 livres. .

3. S'il vous reste du caillé d’un brassin, faites-en des
petites meules, sans attendre le brassin suivant pour le
méler avec le caillé nouveau, car cette mauvaise habi-
tude n'a d’'autre résultat que de géter I'un et I'autre.

4. Ne rabat:ez jamais votre coton de plus d’un pouce
et demi sur les faces de la meule, parce qu’'autrement le
fromage a toujours mauvaise apparence. A

5. Tout fromager qui s'apergoit qu'il ne peut pas
réussir A faire un fromage jaune de couleur uniforme,
devrait y renoncer et s'en tenir au fromage blanc ; carun
fromage de couleurs mélées est trés difficile a vendre,
méme avec une diminution de ¢ 2 1c par livre sur le
prix courant du marché.

6. Quand vous pesez votre fromage, ne craignez pas
de donner bon poids et ayez toujours le soin de marquer
la pesanteur sur la meule aussi bien que sur le c6té de la
boite, prés du fond. Vous devriez toujours avoir a la
fromagerie un bon gros crayon de mine et faire de bons
gros chiffres de deux a°trois pouces de hauteur : ou bien,
ce qui serait encore préférable, ce serait d’avoir.une
série de chiffres découpés et d’étamper vos pesanteurs.

7. Un bon nombre de fromagers emploient des boites
défectueuses, soit que le bois soit de mauvaise qualité,
soit qu’elles soient mal faites, souvent les cotés sont trop
minces, les couvercles ne sont pas embouvetés, mais
cloués A moitié, enfin le tout tient A peine ensemble et au
moindre choc, 1a bhoite se brise. Nesoyez pas regardants
pour vos boites ; elles aideront beaucoup & vendre votre

1. Le propriétaire ou le fabricant doit

e

fromage, si elles sont belles, etelles en arréteront la vente

si elles sont mauvaises. Ce qu'il y a encore de trés préju-
diciable, ¢'est de ne pas faire les boites de la mesure exacte
des meules. La bofite doit avoir a l'intérieur, exactement
les mémes dimensions que la meule ; il suffit d'un huitiéme
de pouce de différence, pour tout géter. Il m’est arrivé
plusieurs fois de recevoir des boites trop larges d'un
quart et méme.d'un demi pouce sans compter qu'elles
étaient trop hautes pour la meule ;1 n'y a donc pas
lieu de s'étonner .que ces boites se brfise_nt,en route,
quand on les roule, ou qu’on les empile pour les charger

particulier a notre province ; desacheteurs anglais disent
qu’ils reconnaissent le fromage ‘de Québec, rien qu'aux
boites. Ce n’est donc_pas une économie que d'épargner
2 ou 3 centins par boite, si 'on_perd de dix a vingt-cinq
centins sur la vente. )

Je vous conseille donc d’acheter des boites en orme
bien faites, solides, ou d’acheter de bon matériel, si vous
les faites vous-mémes, et d'y mettre le soin nécessaire.

Un autre conseil que j'aurais & vous donner, serait de
raser vos boites & 1'égalité du fromage quand vous étes
sur le point de 1'expédier; en agissant ainsi, vos boites
arriveront 3 destination en bien meilleur ordre.

8. N’expédiez jamais votre fromage avant qu'il ait au

‘moins dix 4 douze jours d*age. Il est arrivé plusieurs

fois que, pour profiter d'un moment de hausse, des fro-
magers ont expédié¢ des fromages trop verts, qui se sont
avariés pendant le transport et ont beaucoup nui a la

réputation du fabricant.

9. Enfin, si votre fromagerie est pauvrement cons-
truite, si vous employez du sel commun, .si vous achetez
de I’extrait de présure et de la couleur A prix réduit, n’es-
pérez jamais faire du fromage de premiére qualité.

. Pour obtenir le plus haut prix du marché, il vous faut
employer des fournitures de premi&re qualité, avoir une
bonne installation et bien observer les instructions et les
bons procédés qui vous sont donnés par la Société d'In-
dustrie Laitiére ou par d*autres personnes d'expérieiice.

" Je vous conseillerais de consigner ou de vendre votre
fromage autant que possible tous les quinze jours et de
ne pas le garder dans tous les cas plus d’un mois a la
fromagerie, car vous étes exposé a y perdre plus qu'a y
gagner en le gardant plus longtemps.

S'il vous arrivait d’avoir quelque fromage sir ou
ayant d'autres défauts que vous connaissez, ayez la pré-
caution de faire une contre-marque quelconque a coté du
poids sur la boite et d’en donner avis a votre commission-
naire, afin ‘qu'il le vende suivant son mérite.

Espérant que vous saurez profiter des quelques conseils

~que-je-viens de vous-donner:

Je demeure, en vous souhaitant tout le succés possible
pendant la saison prochaine,

Votre tout dévoué,

. . 5 F. N. BEDARD.
Montréal, mars 1894. ' ’
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_ qu'aurait pu en produire la méme étendue de la mell- .

leure terre possible, soigneusement cultivée.

Lucullus — ce fameux Lucullus —avait fait creuser de
larges tranchées, ou mieux des canaux reliant ses viviers
a la mer, dans le voisinage de son palais de Tusculum,
sur le golfe de Naples.

Les poissons de mer qui reproduisent leur espéce dans
des courants d’eau douce, entraient dans ces canaux

_LEPRIX COURANT. ..~ . = = ————yg —

‘ . Riscicnltuve, dont on refermait les portes a une certaine saison de
: ¢ I'année, et pendant que les petits grandissaierit, le citoyen
- T Lucullus mangeait les peres et les méres, Pas béte ce
5 . . ._citoven-1a ! = g 2 a
I : RURBEC, 16 FEVRIER 1594 Mais ce n'est pas de la reproduction artxﬁcnelle cela, me
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‘th me COURANT ”

I\IONTRF,AL.
MONSIEUR,

OUS avez bien voulu me de-
mander une contribution a
votre numéro spécial et vous
m'avez assigné comme sujet :

nos pécheries. Ce sujet est

sonneuses immenses que le

Canada contient, et le traiter

absolument impossible.

Je me bornerai donc, et j'espére que vous .ne m'en
tiendrez pas rancune, a quelques lignes sur la piscicul-
ture, science considérée trés importante pour la conser-
vation et la protection de nos pécheries.

Qu'est-ce que la pisciculture ?

C'est la reproduction du poisson par des moyens arti-
ficiels.  Cette science ol cet art, si I"on veut, a pour but
plusieurs objets : augmeutatlon du nombre des poissons,
amélioration des espéces, etc.

Bien longtemps avant la naissance de M. Wilmot, le
directeur actuel de nos établissements de pisciculture, les
Chinois—qu’est-ce que ces Chinois n’ont pas fait ?—con-
liaissaient 1'art de reproduire artificiellement les poissons.

Les Grecs, les Egyptiens et les- Romains s’occupaient
aussi de pisciculture. L’histoire ne nous dit pas si ces
peuples se servaient des machines perfectionnées qui nous
cofitent trés cher aujourd’hui, mais ils réussissaient assez
bien, parait-il, surtout les Egyptiens et les Romains ; et
les résultats pratiques obtenus par ces peuples semblent
avoir été meilleurs que ceux que nous obtenons nous
mémes.

Lacépede calcule que le lac Mceris a produit dix-huit
milliards (18,000,000,000) de poissons de deux pieds de
long. Diable ? Quel lac'!

Bélonius observe que les eaux de la riviére Propontis, .
grice a la pisciculfure, donnaient plus de nourriture

. ®

aussi vaste que les mers pois-

dira-t-on peut-étre. Les choses se faisaient naturellement.
Pdrfaitement et c’est ce qui explique pourquoi les viviers
du prince des viveurs étaient toujours remplis de pois-
SOI]S

Une idée me vient et je suis stir qu'elle est aussi venue
a ceux qui ont lu qttentwement les lignes qui précédent,
savoir :

Le Créateur a creusé dans les provinces maritimes du
Canada de nombreux canaux qui communiquenta la mer,
ce sont toutes les riviéres qui jettent leurs eaux dans le
golfe Saint-Laurent.

.Le saumon, poisson de mer, y enfre tous les ans pour
frayer. L'année prochaine prenons une de ces riviéres,

—n'fmporte--laquelle; quand le saumon y aura pénétré.
Imitons Lucullus : fermons les portes et laissons le pois-
_son se reproduire sans le. déranger.

En d’autres termes,

embouchure, pendant deux ou tr01s ans, faisons-la garder
soigneusement, fermons les porfes, et vous me direz si cette
riviére ne regorge pas de poissons aprés trois ans de
bonne garde. Cela cofiterait moins cher et nous aurions
des résultats pratiques immédiats.

Ceux qui gagnent de jolis salaires a faire éclore des
ceufs de poissons artificiellement et scientifiquement vont
se récrier, dire que je perds la téte, ou que je I’ai perdue,
que je suis un utopiste, etc., mais que voule/ -vous, ¢ ‘est
mon idée et en bon Breton j'y tiens.

Mais revenons a la pisciculture. .

Plusieurs réclament 1'honneur d’avoir découvert le
moyen de féconder artificiellement un ceuf de poisson.

L’ histoire nous dit cependant que c’est un moine, Dom
Pinchon, qui, le premier a réussi a faire éclore des ceufs et
4 élever des poissors. '

Le premier pas était fait et un riche propriétaire West-
phalien, le sieur Ludwis Jacobi, s’emparant de la dé-
couverte de Dom Pinchon y fit certaines améliorations
importantes. -

Au gouvernement frangais cependant revient I’honneur
d’avoir Je premier fait de la pisciculture pratique.

Les Anglais, de leur c6té, ne furent pas longtemps
sans apprécier l'imporfance de la découverte de Dom
Pinchon, et en 1237, M. John Shaw réussita faire éclore
des ceufs de saumon : cependant, le gouvernement anglais
a, jusqu’a présent, laissé la pisciculture a I'initiative pri-
vee, et comme gouvernement, il ne fait rien pour I'en-
courager. "
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Chez nos voisins les Américains, une commission fut
nommée en 1871 pour s’enquérir des causes de la dimi-
nution du nombre de poissons dans les lacs et le long des
cotes. Les commissaires devaient aussi suggérer les
meilleurs moyens & prendre pour remédier au mal. Ils
recommandérent la- propagation artificielle du pQisson.

. Qui a introduit la pisciculture au Canada? Naturelle-
_ment, M. S. Wilmot prétend que c’est lui, et il I'a fait
dire A plusieurs reprises et dans la presse anglaise, et dans
la presse américaine, et dans les journaux canadiens.

Quelque&un&40ut1ennent que _Messieurs  Nettle et -

WWWWHMWHMMWMW__

Wilmot. Ce n’est pas la peine de se disputer, d’ailleurs,
car I’honneur est mince, si honneur il y a.

I.e nombre de nos établissements de pisciculture s’est
multiplié, c'est vrai.

Le gouvernement dépense chaque année $60,000 ou
$70,000 pour le maintien de ces établissements, c’est
encore vrai. Des millions de petits poissons sont distri-
bués tous les ans dans nos riviéres, mais bon nombre de
personnes qui s’y connaissent prétendent que le gouver-
nement fait travailler et paie pour nourrir les truites et
les martins-pécheurs, et que les résultats pratiques de
notre pisciculture sont nuls ou a peu pres.

Un des employés supérieurs du département des
pécheries s’est permis de dire dans une lettre publique
restée célébre, que la pisciculture canadienne telle que
faite ne donnait aucun résultat satisfaisant. . On I'a mis

— 4 la—porte—N'aurait-il pas—été-mieux—de-prouver—g
avait tort? Il ne me plait pas de discuter cette quest}on
aujourd’hui. Je dirai, cependant, que I'on pourrait, a
mon avis, en dépensant beaucoup moins, aider beaucoup
plusque par la pisciculture a la reproduction du saumon,
de la truite et autres poissons dans nos riviéres et dans
nos lacs.

"Il y a d’abord le moyen de Lucullus.

En second lieu, il existe une anomalie que j’aimerais
a voir disparaitre, voici: Ceux qui font la péche du sau-
mon au filet, qui approvisionnent nos marchés et con-
tribuent A notre commerce d’exportation et & la richesse
nationale, ceux qui font la péche pour pourvoir a la sub-
sistance de leur famille, les véritables pécheurs enfin, sont
obligés de lever leurs filets dans la province de Québec,
par exemple le 31 juillet—un peu plus tard dans les
autres provinces—et' I’on permet aux pécheurs a la mou-
che, au sportsman, de pécher quinze jours aprés cette
date. '

Allons ! soyons loglques car qui veut la fin dmt vou-
loir les moyens. _

Pourquoi défend-on aux pécheurs au filet de prendre
du sdaumon le ou aprés le 31 juillet?.
permettre au saumon d’entrer plus librement dans les
riviéres o il reproduit son espéce ?

Alors, que 'on me dise pourquoi I'on permet au pé-
cheur a la mouche, de tuer ce poisson pendant quinze
jours aprés cette date dans les rivieres mémes, dans les
fosses ot il se rend pour frayer ?

Le gouvernement s’est-il jamais fait donner un compte

1 \‘V l"l\ R-AN

Nest-ce pas.pour---

U\J
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du nombre des saumons ainsi tués par les amateurs de
péche, qui n’ont d’autre but que leur amusement ?

Des "centaines et des centaines de saumons reproduc-
teurs disparaissent de cette maniére tous les ans.

Et je soutiens que si nos lois obligeaient le pécheur &
la mouche d’empaqueter ses lignes le jour méme que 1'on

_oblige le pécheur au filet de lever ses filets, nous ne

serions pas obligés de faire de la pisciculture & grands
frais et les résultats pratiques seraient plus tangibles.
. A bon entendeur, salut? Que I'on essaie et I'on verra.
Et ce que je dis du saumon s'applique mutatis mutan-

ciellement reproduire.

Je pourrais facilement prouver aussi qu'il serait pour
le, moins aussi important pour le gouvernement d’empé-
cher le braconnage dans nos riviéres que ae sustenter 2
grands frais des établissements de plscxculture dont 1'u-
tilit€ est trés discutable. Mais traiter cette question
entrainerait trop loin et j'ai été assez long déja.

Au revoir.

L. Z. Joncas.

ment dite et la fourrure sont
trois manifestations distinctes
d'un méme objet.

Pour se transformer en four-
rures, les peaux garnies de poils
précieux exigent l'action de

celle du chassenr qui capture les
animaux et met leur peau sur moule ; celle du pelleticr,
qui les assouplit et les rend imputrescibles au moyen
d'un tannage spécial ; et enfin, celle du fourreur, qui en
conserve et en augmente le lustre, en assujettit et en
assemble les éléments de maniére a les rendre propres a

- tous les usages du luxe.et de I'industrie.

trois individualités différentes :.

La nomenclature des peaux, qui peuvent se transfor- .

mer en pelleterie puis en fourrure, est trés considérable.
Presque toutes les régions du globe ont contribué a son
développement et 1'on concevra avec facilité, qu’il me
Yoit impossible de m’étendre sur l’hlston‘e naturelle et
sur la dépouille de chacun des animaux qui la compo-
sent. L'étroitesse du cadre qui m'est attribué me con-
traint-a

1’étudetrés-rapide des seules_pelleteries-que-—

nous rencontrons sur les territoires de chasse de la.pro- .

vince de Québec; j'entends, il est vrai,
de Québec, non la portion territoriale rognée, coupée
et aplatie telle que I'a constituée le supposed-boundary de
Messieurs Dennis et -autres, mais bien la province dans
toute ’intégrité d’étendue que lui donneront un jour les
loxs imprescriptibles de la geographle

par Province -

com s —— | (SRS
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Nos pelleteries sont trés appréciées a I'étranger. Ce-
pandant elles ne le sont pas encore a leur juste valeur,
¢t cela tient 4 la maniere dont la Compagme de la Baie
d'Hudson en comprend la vente.

Cette compagnie, malgré le retrait ou ’abandon d’une

partie de ses priviléges, exploite encore presque tous les - Vers la fin de novembre, je redescendis a Tadoussac,-

chasseurs du Dominion et voit affluer vers ses factoreries
les neuf dixiémes des peaux qui se capturent dans les
possessions britanniques de 1’Amérique du Nord. Une
fois accumulées dans ses magasins, les peaux sont clas-
sées par,tots,suivaquualités,,eLvendues sur les marchés

lieux d’origine, ou portant des mdlcatlous de provenance
tout a fait illusoires.

Les pelleteries qui proviennent des ferritoires de chasse
appartenant aux parties élevées en latitude de la province
de Québec sont remarquablement belles.

On trouve sur ces territoires les genres et les variétés

les plus appréciés du renard, tels que: le renard noir,
— noir argenté, — argenté, — double-croisé argenté, —
croisé argenté,—double-croisé rouge, — croisé ordinaire,
—le renard blew des chasseurs, — l'isatis blanc, — I'isatis
bleu et enfin le renard commun rouge ou jaune.

On y capture, bien rarement, il est vrai, ’ours blanc,
mais trés fréquemment l'ours moir A museau orange,
ainsi qu’une variété de la méme espéce 2 museau blanc.

On y prend des loutres, des pékans, des martres de la
plus grande beauté, aussi belles, 3 mon humble avis, que
la zibeline dont rien bien souvent ne la distingue ; des

“LE PRIX COURANT. : — : = 23

—Nous lui revendrons le vison et les rats-musqués,
si vous le voulez, Monsieur.—

—]Je ne demande pas migux, repondls -je, et si tu réussis
tu empocheras le prix de la vente.—

—C’est entendu, Monsieur.—

toujours dans le but louable de renouveler mes provi-
sions. Comme la premiére fois, j’apportais un petit lot de
rat-musqués et de vison, dans lequel étaient comprises les
peaux refusées précédemment par B....

—Ah! Al ! Monsieur. C’es‘t parfait cette fois ; voici de

différence qui existe entre celles-ci et celles que vous m’a-
viez apportées en octobre . . . et il me fit une longue
dissertation destinée i éclairer un vendeur aussi novice
que je le paraissais A ses yeux. Je restai nnpassxble et
aprés avoir recueilli I'argent de ma "vente, je partls avec
Thomas.

—Eh bien, Monsieur ? me dit ce dernier.

Je fus contraint de m'asseoir pour rire 2 mon aise. Une
fois calmé je passai a Thomas I'argent qu'il avait si
légitimement gagné, et nous reprimes tout joyeux-le che-
min de notre campement.

Depuis j'ai raconté a ce brave B... I'histoire de cette
vente. Il est inutile de vous dire, n’est-ce pag? qu'il n’y
a jamais voulu croire.

On ne peut s’attendre & obtenir d'un chasseur comme
moi la divulgation des secrets du métier.
puis dire qu'une peau séparée du corps qui la distend

Cependant je

castors,. des carcajoux, des Iynx, des visons, des rats-
musqués.

On y pourrait recueillir de nombreuses dépouilles de
béte-puantes, d'hermine, d’écureuils, de polatouche, de
suisse, de liévre, de marmotte du Canada, si elles n'é-

taient tombées en complet mépris auprés de nos chas-

seurs ; mépris bien injustifiable car, quelques-unes de ces
peaux—qui eurent .autrefois une trés grande vogue—
sont trés fournies, trés solides et d'un riche pelage.

Le prix de la pelleterie est extrémement variable. Il
dépend entierement de la mode qui rejette dédaigneuse-
ment certaines peaux souvent fort belles pour s’engouer
sottement de fourrures sans valeur. . .

L’achat d’une peau est une ceuvre fort délicate et
I'achat d’une fourrure ne I'est pas moins. Les personnes
les plus versées dans ce genre de transactions se trom-
pent ou s’en laissent i imposer le plus facilement du monde
par le chasseur.

—I1 y a une quinzaine d’années je chassai la pelletterie
autour du Cinquiéme lac de la riviére au Canard. Obligé
‘de regagner les habitations pour me ravitailler — c’était
vers le milieu d’octobre—je transportai avec moi, a

Tadoussac, une douzaine de peaux de rats-musqués et

une peau de vison que j’avais levées les jours précédents.
Elles étaient fort loin d’étre belles.
portai chez ’acheteur du lieu qui n’en voulut 4 aucun
prix et qui, si j’ai bonne mémoire, n’hésita point 3 se
moquer de moi. Je me retirai assez penaud.
Chemin faisant, je vis sourire mon engagé, Thomas.
Pourquoi ris-tu? Animal ! —]J’étais furieux.—

Néanmoins je les

subit une modification que tout le.monde peut com-
prendre. _

Les cellules qu’elle contient laissent échapper les gaz
et les sérosités qui les remplissent, et -il en résulte une
contraction de toutes ses parties qui tend a rappro-
cher les poils les uns des autres. Lorsque cette peau
est sans défaut, le chasseur combat cette contraction au
moyen du moule. Si au contraire, le poil est clairsemé

il la laisse se produire compl}tement et en provoque

méme 1'étendue au moyen de certaines substances qu’il
connait. .
Ces opérations, ot il fait intervenir le froid intense, la

chaleur et bien d’autres choses encore, ne I’empéchent_

pas de donner au coté de la feur (cbté opposé au poil)
toute la blancheur désirable, par I'usage, en de justes
proportions, de sel et autres ingrédients variés. Je dois
dire’que les applications de chlorure de sodium ont été
abandonnées depuis que certains acheteurs pleins d’as-
tuce se sont avisés de lécher les peaux du c6té de la chair.

Ces contractions et ces dilatations de la peau des ani-
maux jouent un trés grand roéle, non seulement chez le
chasseur, mais encore chez le fabricant de pelleterie, car

il existe des fabricants de pelleterie et les résultats qu’ils”

obtiennent sont A ce point surprenants que, dans quelques
cas, il est trés difficile, & une personne exercée, de recon-
naitre une fourrure fabriquée d'une fourrure naturelle.

Le commerce de la pelleterie est 'une des branches de
I’industrie nationale, aussi le gouvernement de Québec,

pendant le cours des deux années qui viennent de s’écou-
ler,. s’est-il justement ému des bruits alarmants que
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répandaient quelques pessimistes trop bien renseignés. Il
a provoqué la création d’un comité spécial devant lequel
ont comparu 'de nombreux témoins qui se sont tous
accordés A reconnaitre une diminution sensible des espé-.
ces animales qui produisent la pelleterie. Cette allégation
n'est point absolument exacte. Vraie, lorsqu’il s’agit du
castor et du renard, elle est fort exagérée pour tous les
autres dnimaux a fourrures. Le castor disparait parce
qu'il est chassé et tué en toute saison par les sauvages qui
s'en nourrissent quel que soit 1’état de son-poil. Le renard
- a légeérement diminué A cause de la chasse que I’on fait

souvent. L’ours noir est moins abondant qu’autrefois
dans certaines localités isolées comme Anticosti, mais il
n'a pas sensiblement -diminué-sur la terre > ferme. -Le
pékan s'éloigne vers les hautes latitudes pour des causes

OUS sommes loin du temps oti
chacun avait son cordonnier —

2c
b |

restées incertaines. La martre, le lynx, le carcajou, la
loutre, le vison sont aussi abondants que par le passé. Le
rat musqué pullule et je connais des lacs ot I’on pourrait
en prendre des centaines en une seule saison. .

La pelleterie dédaignée, comme I’hermine, la béte
puante et la marmotte du Canada, s’est tellement accrue,
qu’elle devient une cause de colére et de malédiction pour
les chasseurs dont elle fait décliquer les pidges et dlsten-
dre les attrapes sans aucun profit.

Il n’y’a donc pas lieu de désespérer encore de 'avenir
de la pelleterie et de la fourrure dans nos régions, sur-

ou tout au moins agtténuer, les déprédations des sau-
vages et I'avidité des grandes compagnies.

HENRY DE PUYJALON.
Montréal, mars 1894.

Toutes les autres machines ont été améliorées plus
d’une fois ou remplacées’ par de nouvelles. d’'un autre
modele. Il se fait actuellement un travail constant et
acharné de recherches pour compléter une machine pra-
tique pour monter 'empeigne sur la forme. De fait, a

ou son bottier — attitré et ou
chacun portait chaussure a son

pied, faite sur mesure pour qu'il
n'y eut pas d'erreur. La bouti-

dement ; elle n'est plus guére
achalandée que pour-les- réparations et, avec le bon
marché de la chaussure des manufactures, les réparations
sont si rares ! :

I'industrie de la chaussure est sans contredit 1'une des
plus importantes du pays. Elle donne de I’emploi A une
foule de personnes des deux sexes et fait vivre une pro-
portion considérable de la population.

Le principal siége de cefte industrie est 2 Québec, le
bon marché de la main-d’ceuvre est' un des principaux
avantages qui y attirent les industriels; Montréal vient
ensuite et fournit la plus grande partie de la chaussure
fine ; Saint-Hyacinthe contient aussi quelques bonnes
manufactures

La fabrication en gros de la chaussure date d'un peu
plus de quarante ans. Depuis lors, une foule de machines
ont été inventées, une foule de procédés ont été décou-
verts-dans le-but d’améliorer-les produits sous le rapport
du confort, de la solidité et surtout de diminuer le prix
de revient.

Les premiéres inventions importantes furent celles de
la machine A cheviller et de la machine a coudre les
semelles. Ces machines sont-parfaites et n’ont pas subi

le moindre changement depuis leur invention, ce qui

prouve le génie de leurs inventeurs.

que du cordonnier disparait rapi--

I’exception du taillage de 1'empeigne qui ne peut se faire

qu’a la main, toute la fabrication sera faite par des ma-
chines lorsque le Perfect Laster sera inventé.

La grande concurrence qui existe dans le commerce de
la chaussure force les manufacturiers sérieux a chercher
constamment de nouvelles idées et a varier 'apparence
de leurs produits. Aussi il n’est plus besoin aujourd’hui
de fabriquer” sur mesure ; on trouve dans les magasins
bien assortis des chaussures pour tous les pieds et dans
toutes les qualités.

Une manufacture canadienne a remporté a Chicago,
I'an dernier, plusieurs réconipenses pour I'excellence de
son exposition, le gofit artistique de ses chaussures et la

- grande variété de ses produits.

On importait autrefois beaucoup de chaussures des
Etats-Unis, oli le bon marché des cuirs, le perfectionne-
ment de 'outillage, I’échelle gigantesque de la fabrica-
tion et la spécialisation de chaque manufacture permet-
tait de produire 4 un peu meilleur marché qu'ici. Mais
depuis que l'industrie canadienne est protégée par le
tarif, elle a pu perfectionner son outillage et augmenter
aussi I’échelle de sa fabrication, de sorte qu’elle produit
aujourd’hui tout ce dont le marché canadien a besoin, et

" qu’elle exporte méme de ses produits & Terreneuve, aux

Antilles, etc. On n’importe plus que quelques chaussures
de luxe, recherchées plutbt parce qu’elles viennent de
1’étranger que pour une supériorité réelle sur nos chaus- -

. sures canadiennes. Affaire de mode, de fantaisie et c’est

tout. ¥

A. Borvin,
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naitre'que ses autres industries,
métallurgique, chimique, élec-
| .. trique, des tansports,des cons-
- tructions, etc., et ’agriculture
elle-méme sont des tributaires
de l'industrie minérale, sur-
~ tout si mous rattachons aux
mines tous les produits minéraux tels que pierre, argile,
sable, etc. On n’a pu d’ailleurs mieux caractériser le
développement de la civilisation que par les termes, age
de pierre, de fer, de bronze, et enfin 4ge d'or, toutes
réserves faites quant au sens poétique de ce dernier.
Avant le perfectionnement actuel de nos moyens d’é-
change, les pays civilisés prenaient pour but dans leurs
découvertes~des régions riches en minéraux, et encore
aujourd hui, pour ne citer que peu d'exemples, nous
voyons la France au Tonquin et lAngleterre dans

e TR PRIX-COURANT e gy

“Nous allons maintenant examiner sommairement la
situation de nos mines:
Phosphate.—Exploité régulierement depms 15 ans et

- ayant produit 245,000 tonnes senviron, presqu’exclusive--

ment exportées en Europe, sauf quelques milliers de
tonnes de minerais pauvres (65 p. c.) & I'état moulu
a Chicago et & Buffalo, et quelques centaines de tonnes
employées au Canada. La région d’exploitation est le

comté d’Ottawa, et la teneur marchande de la premiére
qualité, de beaucoup la plus abondante, vade 80 & 85p. c.
de phosphate de. chau\{ et quelquefons au-dessus.

_—

les chemins de fer sont 4 peu prés uniformes, mais il n'y
a que peu de demande .

En Europe il n’y a pas de droits, les“fret-sont varia-
f)les il y a une bonne demande, mais la concurrence des
phosphates européens et américains de la Caroline du
Sud et de la Floride, surtout ces derniéres années, a
beaucoup nui A notre produit. Aussi voyons-nous notre
exportation tomber de 29,715 tonnes en 1889-9o 2 6,446
tonnes en 1892-93, le prix du marché anglais étant des-
cendu de 16 et 18 deniers par unité a 1o deniers pour la
premiére classe (80 p. c. au minimum). Cependant si
nous considérons que notre apatite étant de la plus haute
teneur marchande et notre production limitée, et que la
baisse de prix affecte aussi bien les produits des autres
pays, nous sommes en droit d’espérer un marché régulier
pour notre premiére qualité en Europe, tandis que nous
devrons encourager 1'usage de nos basses teneurs aux

D'ailleurs, on doit remarquer que le plus grand déve-
loppement industriel est obtenu dans les centres ou les
mines ont le plus d’'importance.

Pour ce qui concerne la Province de Québec nous nous
trouvons dans une position spéciale: avec une petite
population, un grand territoire et des produits minéraux
qui n'ont pas une utilisation immédiate pour nous, tandis
que d’'autres plus précieux, indispensables, tels que le
charbon, nous manquent. Nous devons donc chercher le
débouché de nos produits minéraux au dehors, et nous
avons alors a lutter contre la concurrence étrangére, les
droits de douane et les tarifs de transport, la prospérité
de nos mines dépendant de ces_trois facteurs. En effet,
1nos minéraux les plus.importants sont : le phosphate de
chaux, I’ amiante, la pyrite de cuivre, le mica, que nous
exportons presque en totalité. En outre, nous manufac-
turons un peu de fonte au bois exclusivement employée
au Canada, et un peu d’ocre, tandis que nous laissons
inexploité le plus grand nombre de nos mines de fer, le
_ graphite, le fer chromique, la tourbe, le talc; nos mines
d’or restantisnproductives pour des raisons spéciales.

- Nous-importons-les- métaux-a-1'état- ‘brut-ou-manufac-

turé, le charbon, le pétrole.

Ce que nous disons ici ne s’applique pas d’ailleurs 2
tout le Canada, mais.la Province de Québec, par sa posi-
tion géographique, se trouve indépendante des autres
provinces: Ainsi nous né prenons notre charbon bitumi-
neux en Nouvelle-Ecosse -qu’autant qu’il nous rev1ent
moins cher que celui des Etats-Unis.

Ftats-Unis et aussiaw Camada quamd P agriculture te
requérera. )

Amiante,—Exploitée commercialement dans les Can-
tons de I'Est depuis vers 1881 avec une production de
quelques centaines de tonnes, croissant progressivement
jusqu'a 7,316 tonnes expédiées en 1891-92, et formant un
total d’environ 50,000 tonnes de toutes qualités jusqu’au-
jourd’hui.

Un fait trés remarquable, c’est que les prix ont aug-
menté avec la production, ainsi, il y a dix ans, la 1ére
classe valait $75 la tonne, tandis qu’en 1891, époque du
plus grand développement de cette industrie, elle se ven-
dait $200, $250 et méme $3001a tonne. Il y avait cepen-
dant excés de production, et les consommateurs, effrayés
de I’accroissement considérable dans les prix, ’abandon-
nérent pour certains usages. On a alors vu la produc-
tion diminuer en méme temps que les prix.-

En 1893, il a été expédié des mines 5,547 tonnes d’a-
miante, mais dont seulement une partie a été réellement
vendue, la premidre classe valant aux environs de $150,
et la demande étant limitée. Il est vrai aussi qu’on a cru
avoir découvert d"autres gisements, notamment 3 Terre-

—Neuve,-dans 'Afrique_du Sud, en_Russie et aux Etats- -

Unis, dans le Wyoming, etc., mais je ne crois pas qu’au-
cun ‘des produits trouvés puissent rivaliser avec.nos
qualités supérieures des Cantonsde I'Est, qui conservent
leur place sur le marché.

Je considére donc qu’un avenir régulier est réservé a
nos amiantes aux prix actuels si la production se met de’
niveau avec la consommation.



HOBIN & SADLER

fe e e e e e e e e N e s s e et e e te s et tr ety R R e A R K N XA A X R LB XX E A XX L MY R T Y

*%ﬁaeeto en *Eﬁmr ﬁourroxeo en éﬁaoutzhoue |
%ﬁourrem en 4oton, *Egtmche& poir. m-.,,%.

4@ourroics, ¢RRivets et %groeheto pour }§%
%ﬁourrcm ¢ 4 4 4 4 "3 2 |

“~T

25!8 2520 & 2522, RUE NOTBE DAMEA
*MONTRGRL*

e Standard Co

+MANUFACTURIERS DE + ;v-. .

Jﬂueassms enjlﬂa Bmuf,_Buttes de_Peehe,—ShoerPaeks—Etef

@ @ Nos Marchandises d’ Excelleﬁte Qualité.

Nos Escomptes trés La.rg‘es ‘= a e e .

e W

Nos Voyageurs sont: actuellement en rOute ayez soin de
MNP - -t TS Y Echantillons avant d'acheter ailleurs.

Manufact o Bureaux: -
¥ + Adresser tont.e oomsp ndance a Quebec + % 77, RUE DALHOUS|E. e
LE’VIS PQ R

- .. QUEBEC.



Cuivre.—Peu de chose & dn'e du cuivre des Cantons
de 'Est. Ces minerais dé basse téneur sont parfaitement -
adaptés 2 la production de Tacide sulfurique, et quand
nous les voyons lutter avec un droit d’entrée de 75 cents .
par tonne-aux Etats- Unis et le prix actuel du cuivre, 10¢
par livre €t au-dessous, notre productlon des inines aux
eqivirons de Sherbrooke ayant été, 'année dernitre, de"

58,000 tounes, nous pouvons étre rassurés, car les condi- -

tions e peuvent étre plus désavantageuses iy
Mica.—Cette mdustne est nouvelle et il convient d’étre

e prudent'pourseprononcer Slll' son-avenir.— SOD pnnc1- o

R 4141‘4-—11{-1%&:%991{&1\&1

guére A lui.” Nous possédons une région aurifére impor-
tante dans la vallée de la Chauditre et une production de
deux millions de dollars a prouvé sa valeur, mais les
difficultés légales qui ont marqué le début de cette
industrie sont encore présentes a l'esprit de tous et en

‘ont- éloigné- les capitaux qui auraient pu la développer.

Aujourd’hui cependant on parait revenir vers cette ré-

‘gion, il s’est fait quelques travaux-sur les alluvions et,

d’apres des esshis récents, j’ai tout lieu de croire que les,
quartz auriféres seront bient6t exploités,
—Pétrole el Gaz naturel -—En Gaspé51e, ona repns de-

——ls:—fente—&u—eek&daanga—ll;omce-de_guébec_m“ﬁue-

pal emploi, qui ‘est ‘pour I électncxté,\ne date guére que
de deux 2 trois ans, et si aucune autre matiére ne vient
le supplanter, on\peut bien augurer, car nous pouvons en

sidérable sur le produit briit tel qu’extrait de la mine, en
moyenne, 853 go p. ¢. Si ces débris trouvaient un em-

- ploi, la situation serait excellente, s

Le mica ambré est exploité principalement dans le
comté d’Ottawa, qui en a produit 1164 tonnesd I'état
brut, en 1892 ; mais derniérement on a découvert dans la
région du Saguenay d’lmportants dépbts de mica blanc
qui promettent beaucoup.

Fer.—Nous n’avons pas de houille dans la Province,
celle de la Nouvelle-Ecosse est bien éloignée, surtout en
h:ver,-etmnous.,avonssun-droxt de_60._cents sur_le_charbon

ces temps derniers, des nouvelles un peu exagérées ont.

été publies par les journaux. Pour rétablir les- faits,
-~ fournir beaucoup eta bonmarchéﬂnalgré He-déchet ‘on-—I"huile-a-été frappée depuis-1’année dernidre; de trés belle

qualité, mais en petite quantité, et la compagnie en ques-
tion n’en fait pas encore I'exploitation,. mais continue ses
travaux de recherches, la région étant d’ailleurs nouvelle,
et les zones riches non encore déterminées.

Je profite de I'occasion pour attirer ’attention sur la
partie centrale de notre Province ot du pétrole ét du
gaz combustible se trouvent certainement en abondance.
Adcun travail sérieux n’a encore- été entrepris malgré

“des opinions trés favorables, ‘entre autres celle du Dr

A.R.C. Selwyn directeur de la Commission Géologlque

79

' l

l

bitumineux et de 50 cents sur le coke par tonne de 2,000 fores probabzlzlés de rencontrer ces prodults notamment

livres. Donc difficulté ou méme impossibilité de fam? de

dans la région au nord de Saint-Hyacinthe et 2 des pro-
fondeurs ne dépassant pas 1,500 & 2,000 pleds.

rais de fer-subissent un- droit d’entrée aux Etats-Unis de
75 cents par tonne, nous ne pouvons lesexpédler Cepen-
dant nous avons 3 hauts fournaux traitant le minerai de-
marais (bogore) au charbon, de bois, dont celui de Rad-
nor, nouvellement retonstruit, a produit 25 tonnes par

- jour depuis deux ans. La fonte obtenue ést de premiére

Autres ninéraux.—Parmi les autres produits des

-mines, nous—devons citer 1'ocre;—un peu exploité vers.~” -

Trois-Riviéres ; la tourhe, qui est I'objet d’essais impor-
tants dans Ontario, d’ot son utilisation se répandra dans
notre province ; 1'antimoine, le fer chromique et le soap
stone, travaillés sur une petite échelle dans les Cantotis

qualité et employée exclusivement au Canada, ol elle
trouve un marché facile ; le minerai des marais est abon-
dant dans la région, mais le bois s'éloigne ou se trouve

de I'Est, le graphltevsrabondant——dans la région de
I'Ottawa, ot des travaux se font d'une fagon intermit-
tente, mais qui étant A 1'état disséminé, doit étre manu-

d¢jaaux mains des marchands-de-bois;-sauf-2-de grandes —facturé et alors lutter avec les produits similaires des

distances. C’est donc ce c6té de la question qu'on doit
envisager, et il est & souhaiter qu’une protection intelli-
gente s’exerce sur cette industrie d’une si'grande impor-
tance dans tous les pays. Il est étrange gue dans un pays
de bois comme le ndtre, I'industrie du fer puisse étre re-
tardée par le manque de bois, tandis que des pays comme
la Suéde, le Michigan, ont vu la' méme industrie si flo-
rissante. Qu’on enseigne A nos habitants A faire du
charbon au lieu de briiler leurs abatis, et que des réserves

-soient decbrdées aux exploitants pour ces fins., Clest _
nos économistes A présenter la solution et A nos 1égisla-
_ teurs 2 la rendre prattque" Le bonus fédéral de $2.00 par

autres pays ; le feldspath, produit accessoire des mines
de mica, encore peu exploité ; et enfin quelques mines de
galéne plus ou moins argentiferes jusqu’a présent peu
travaillées.

Matériaux de construction.—1, ardoise et le granit, les

_pierres de construction et la pierre & chaux, I'argile

brique commune sont éxploités en grande partie pour les
besoins locaux et augmentent d’importance avec ces
besoins, mais il serait 3 désirer que les granits et marbres
de nos Laurentides fussent plus connus et surtout em-
ployés pour I’ornementation de nos villes de préférence
é. des prodults étrangers.

r

tonne va jusqu’au 30 juin 1897 et on. doit espérer de'le

voir continuer aprés cette date., Nous ne pouvons d’ail-
leurs compter pour maintenant que sur le marché cana-
dien, mais c’est déja bien suffisant, surtout si les tarifs de
douane protégent suffisamment Ia natssance de cette in-
dustne contre les fers étrangers.

r.—L'or n’est pas soumis aux ﬂuctuatlons d'un
marché et les causes &noncées cl-!dessus ne s’appliquent

~yésumé, 1’ industrie-des-mines-dans-notre-province ——
est en progrés lent peut-&tre, mais régulier, et doit se
développer sous des circonstances favorables. Sans avoir

de chiffres exacts, j’estime qu’elle emploie un capital de -

8-millions-de dollars, Ia-valeur des machines-et-installa- ~ -
*tions étant d’environ 1, % mllhon et lenombre d’ouvners

§,000

D’aprés le tanf projeté des Etats- Ums les droits sur °
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—les marbres;—gramts, ardoxs&. etc ~ sont blen rédmts,

tandis que les minerais de. fer, de culvre, le mica, seraient -
admis en franchise, nous pourrions faire 1'exportation de

nos minerais de fer et augmenter celle de nos minerais de
" cuivre, led®conditions pour le mica étant d’allleurs peu
changées vu son emploi spécial,

Nos exploitations: de phosphate, d’amlante, de culvre,

de fer, doivent devenir des industries régulidres. Quant
au mica, tout dépend des événements, tandis que le -
pétrole et le gaz naturel seront des éléments importants

COURANT. e

él

-~La'.-pro'vii1ce' de Québec a »uue~populatio;l dé‘pa'S"sanf g

peu un million et demi pour une surface de 188,688 milles
carrés, dont seulement 40,000 occupés, et cette surface

_ peut encore augmenter de 116,539 milles carrés entre nos

limites au Nord et la Baie d’Hudson. Des régions consi-
dérables sont inexplorées, beaucoup -de produits miné-
raux sont peu ou pas exploités. On peut donc dire sans |
trop d’optimisme que I'industrie des wmines est appelée a
- jouer un réle important dans le développement de notre
prospérité nationale.

quand ils seront exploités’ dans fecentre de- lTpro\ ince:

—J. OBALSKI, -

o a

Wﬁmwmw, etes et
leur importance se régularisera avec le temps. '

- Québec, mars 1894.

Privilige des Ouuriers

lllscummw. 5 =

d'Illinois et dans d’autres Etats de la répubhque voisine
et méme dans la provmce d’Ontario. Et sa raison d’étre,

——

: E bill que M. O. M. Augé, le populaire repré-

" c’est précisément parceque les journaliers et les ouvriers
*.fie sont pas suffisamment protégés, suffisamment garantis

du paiement de leur tra'vail j'ajoutefai méme qu'ils ne

_sentant du quartier St-Jacques, a réussi a

JRUal: faire adopter 2 Ia 1égislature de Québec, 2 la
‘gg_m -derniére session, est le résultat d’un travail
u@ﬁ\)‘ ' d’entente commune entre certaines personnes
représentaiit les intéréts ouvriers, les fournis-

seurs de matériaux et les entrepreneurs. II'

tecfion ; je e prouvera1 tout A I'heure.
C'est précisément parcequ’il se commettait des.abus, -

et des abus nombreux que la loi ne pouvait réprimer ;
C'est précisément parcequ'il y a un trop grand nombre

d’entrepreneurs qui entreprennent 2 des prix trop bas; -

—-—a—été—pendant—plumeurs—sessmns—devant~4a—elest—précxsément—pareequﬂwlox—étaltﬂmpuxssanteré

1égislature et I'on peut assurer que s’il a été
finalement adopté, ce. n’est pas sans avoir
 té longuenient et minutieusement . discuté. La forme

protéger les intéréts du commerce, et spécialement du
commerce du. bitiment, que nous avons demandé une -
loi qui rende la propriété responsable pour la plus-value

sous laquelle il est dans les’ statuts lui-a été donnée par
les officiers en loi de la chambre et si elle est défectueuse,
on pourra ’amender ; mais le prmc1pe est, Je le main-

qui lui sera apportée par le travail et les matériaux qui
auront créé cette plus-value, loi basée sur la justice et
’équité, qui donnera a chacun ce qui lui est da.

-tiens, juste et équitable. TV A
Pendant, qu'il était en discussion 2 la premxere session
de 1893, I'Association des Architectes de Montréal
adopta une résolutlon désapprouvant le bill pour les
_raisons suivantes :’
10 Parceque les journaliers et les ouvriers étalent suﬁi-
samment protégés par le présent code. '
20 Parcequ’il ouvrirait la porte 2 la fraude. ‘
3° Parcequ'il serait préjudiciable au commerce.’

~—4°-Parcequ’il créerait-ume-classe-de constructeurs infé=—

Voici le texte de 1a loi de” I’Illmoxs

“ Toute personne qui, par contrat exphclte ou implicite (eapress
or implied) avec le propriétaire d’un lot ou morceau de terrain,
fournit du travail ou des matériaux pour la construction, la modi-
fication, la réparation ou I'ornementation d’une maison on autre
édifice sur ce lot, a un /ien sur ces lot et hitisse pour le montant
qui lui est d pour-ce travail et ces matériaux. Et jusqu’a concur-
rence du montant de la pius-value don:née par ce travail ou ces

. matériaux, ce lJien a pnonté sur toute dette ou hypothéque anté-

neure "

rieurs et irresponsables. :
5° Parcequ il rendrait les emprunts difficiles.
A deux ou trois reprises le PRIx COURANT a lui aussi

critiqué le bill Augé; MM. de Bellefeuille et Allard I'ont .
critiqué 2 leur tour dans’ la presse; Jje crois pouvoir

répondre 3 toutes ces critiques en méme temps: .. -
.Le bill Augé est. basé sur la loi en. force dans l’Etat

Vaici maintenant la loi en vxgueur dans la provmce

d’Ontario (Statuts Refondus d’Ontario, chap. 126, pages
1216 et suivante) :

Acte concernant les forz vileges des travailleurs et aulres :

...Article 4. Hors le cas ol il aurait signé un arrange:heht con-

-trau'e, tout ouvrier; machiniste, constructeur, - mineur, journalier,

éutrepreneur, ou toute autre personne qui fourmt du travail ou des
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maténaux pom' 1a eonstmchon, l’altérahon oﬁ 1a réparatxon d'nne

bAtisse on autre édifice, ou qui érige; fournit ou place des machines
quelconqua sur, dans ou en rapport avec une bétisse, construction
ou mine, a, pour avoir été ainsi employé ou avoir fourni des maté-
riaux, un /Jfen pour le prix de son travail, de ses machines ou de ses
matériaux, sur la bﬁnsse, construction ou mine et sur les terrains
qu'elles occupent ou qui en dépendent -jusqu a concurtence du
montant qui lui est dd. ’ :

Atticle 5, paragraphe 3. Au cas ol le terrain sur lequel ou au
profit duquel un travail aura été fait ou des matériaux fournis,
serait grevé d’une hypothdque antérieure ou autre charge et que
la valeur du:terrain aurait été augmentée par ce travail ou ces

S i Lb PRIX_CUURANT

1° Ils aﬂirment que le travailleur était suﬂisamment
protégé.

Quand et comment étaxt-ll protégé? Monlrez-mox un
seul article du code: qu\ protége le journalier et I’ouvrier
travaillant soit dla pidce, soit A la journée, quand I'entre-
preneur n'est pas solvable, et que le prix de son contrat
n’est pas suffisant pour faire et parfaire les travaux;
lorsque le propriétaire sachant d’avance ou .alléguant
_que son entrepreneur n’a.pas.un prix suffisant pour com-

¢ o et + 233

pléter son contrat, retient a§sng en sa possesswn pour le

matériaux, le /ien créé par le présent acle aura priorité, en ce qui

compléter lui-méme?

¥,

ednen.
TE%

anténeure;

Le paragraphe ler de l'article 6 donne 2 l’ouvner et an

- IT'y a bien les articles, 1697a et 16976 Te premler qul

oblige tout entrepreneur de tenir un registre contenant

ous les noms de ses employés et mentionnant leurs

journalier-un-privilege- pour-trente jours de-salaire. Le
paragraphe 2 du'méme article dit :

Ce pnwlége est valide si la propriété appamen,t a I'épouse de
celui qui aurait ordonné les travaux.

Le paragraphe 3 de l'article g donne A ce pnvtlége
pour trente jours de salaire priorit¢- sur toute autre
créance privilégiée contre I'entrepreneur, qu'il ait ou
non complété son contrat.

L’article 11 donne trente. ]OUI'S pour notifier le proprié-
taire.

L'article 14 établit que toute contestation sur le mon-

salaires respectifs ; le second qui donne a'ces employés .

le droit de produire leur créance pour leur travail entre
les mains du propriétaire qui a donné le contrat, et, du
moment que telle créance est produite, /e montant alors
dd sur le prix ou valeur du conirat est considéré comme
saisi entre les mains de ce propriétaire jusqu’a concur-
rence du montant de cette créance, Cmq jours apresla
production de sa créance, . le réclamant peut poursuivre
I'entrepreneur et mettre en cause le propriétaire.

Quelle grande protection pour ce travailleur !

Il peut poursuivre I’entrepreneur . . Nous n’en avons

tant-dfi-sera-réglé-par-arbitrages——— "=

r‘Pnfmq

jamais douté ; tout ,créancier_,,peutfen,_ faire _autant..

peut mettre en cause le propriétaire . . Sans doute, mais

L’article 18 fixe I honoralre pour enreglstrement a 25

travaux ou aprés leur achévement pour faire enregistrer
la réclamation.

Les.lecteurs du PrRIx COURANT qui ont devant eux le
texte du bill Augé peuvent . constater qué les disposi-

tions dont on se plaint ‘si fort sont reproduites pres-

_que textuellement de la loi d’Ontario.
Je dois dire que le bill élaboré d'abord par nous dlﬂ’ére
un peu de celui qui a été adopté. Voici, A titre de ren-
seignement, la rédaction 2 laquelle nous nous étions

-arrétés pour les articles 2013 et 20134 :

Tout ouvrier, Joumaher, sous -enlrepreneur, fournisseur de
matériaux de construction, entrepreneur et archilecte qui, par con-
trat verbal ou écrit, ou les deux, avec le propriétaire d'un lot ou
piéce de terre, ou avec son procureur; ou employé par l'entrepre-
neur de ces derniers, fournit du travail ou des matériaux pour 1'é-
rection, l'altération ou les réparations d’une maison ou autre édifice
sur ce lot ou pidce de terre, a un droit de "préférence ou privildge
sur le terrain et les bAtisses sus-érigées pour le montant qui lui est
légitiment df pour ce travail ou ces matériaux, et ce droit de pré-

férence ou privilége a priorité sur toute créance ou hypothéque
antérieure ou ultérieure.

Article 20132, Ce droit de préférence prend rang dans V'ordre
suivant :

L. Lejoumaher, ;
. 2 L’ouvrier 3 1a journée,

3. Le sous-entirepreneur,

4. Le fournissemj de matériaux,

5. L'architecte,

6. L’entrepreneur principal.

Maintenant, je répondrai aux objections faites par
UAssociation des Architectes :

’

E: ) M—

que va-t-il résulter de tout ce trouble et de tous ces

frais, si le propri I'entrepreneur?

Il arrivera que le journalier ou l'ouvner perdra sa
créance et l’argent qu'il aura dépensé pour les honoraires
de son avocat,

Et, remarquez le bien, c'est toujours quand l'entre-
preneur est insolvable ou que son prix est insuffisant,

- que le travailleur n’est pas payé ; et toujours aussi en
pareil cas, que le propriétaire ne doit rien 4 son entre-

preneur, et la saisie mentionnée dans 1'article 16976 ne
vaut rien, car l'article 1697 disait: ‘‘Le travailleur

‘bitisse ou autres travaux, »#’'a pas d’action directe contre
le propriétaire. '

Donc lejournalier et I'ouvrier n’avaient pas de protec-
tion lorsqu’ils en avaient besoin et n'étaient protégés
que lorsqu’ils n’en avaient plus besoin.

2% On dit que la loi ouvrira la porte 2 la fraude.

Je prétends le contraire, je prétends qu’elle rendra la
fraude impossible et qu’elle fera disparaitre une foule
d’abus. Elle mettra fin, d’abord, 4 la spéculation qui
s'est si largement developpée derniérement et qui pousse
certains entrepreneurs 2 construire pour leur propre
compte saus étre cértains—de pouvoir se procurer des

a conduit depuis peu bien-des gens 2 la faillite et quia_

fait perdre beaucoup d’argent aux ouvriers et aux four-
nisseurs de‘fmatériaux. Je n'ai pas besoin de citer leurs
noms ici, vous en avez déja, d’ailleurs, nommé quelques- .
uits dans un article traitant préc15ement ce sujet.

3° On dit que’la loi va créer une classe d’entrepre-
neurs mféneurs et 1rr¢sponsables.

—employé-par-un-entrepreneur dans-la-construction—d'une — -

: —fonds pour-achever leurs-constructions; spéculation qui
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Je crois_ encore que le résultat de la ‘mise en vxgueur
de la loi sera’ précisément le contmnre " La plaie actuelle
de Iindustrie du bAtiment, ce sont ces entreprenqurs
qui soumissionnent A 30, 40 et méme 50 pour cent meil-

leur marché que les autres. Le propnétalre, naturelle-

ment, donne le contrat au plus- bas soumnssnonnalre,
souvent malgré I'avis de son architecte. Et il en résulte

que, ou I'entrepreneur se ruine ou_bien il né donne en -

ouvrage et en matériaux que la valeur de ce qu'il regoit,

c'est-a-dire de mauvais ouvrageet de mauvais’ matériaux.

L’entrepreneur, dira-t-on, est bien llbre de se ruiner, s’il

- le veut C ‘est vral, maxs ‘A une condmon, c’est qu’il ne

as
toujours les ouvriers et les fourmsseurs qm perdent je.
plus -

_besoin d’emprunter.

_exigera d’elles plus de prudeuce ét plus de surveillance.”

ne pourra pas, en réalité, les faire renoncer a préter de

I'argent, parce que c’est leur existence méme et qu'elles -

ont besoin de préter, tout autant que les propriétaires ont
Peu 3 peu elles s’habitueront aux

nouvelles.conditions et s'y conformeront comme le font
les compagnies de prét des Etats-Unis et d'Ontario.

Et si elles étaient trop exigeantes, si elles refusaient
de se conformer aux exigences de la situation, celles
d’Ontario et des Etats-Unis viendraient établir ici des
succursales et la concurrence les ferait sortir de leur
réserve. Et ce n’en serait que mieux pour lesemprunteurs.

; ) L
liarisées avec la nouvelle loi, elles deviendront tout aussi

Avec la loi Augé, le propnéﬁlre sera forcé de vonr ace
que l'entrepreneur pmsse au moins payer ses ouvriers et
ses fournisseurs ; par conséquent de ne donner le con-
trat qu’'d un entrepreneur- responsable, et par suite, 4 un
entreprenéur qui, ayant quelque chose a perdre, ne ris-

' quera pas son avoir pour le plaisir: de construire pour un
- autre 2 bon marché. :

4° On dit que 1a loi sera préjudlmable au commerce.

Quel commerce? Ce n’est pas celui de 1'épicier, du
boulanger, du boucher, de la ‘marchandise séche, assuré-
ment, non, car lorsque la propriété sera responsable pour

_le salaire, le travallleur, c’est-a-dire le grand nombre,

at;oﬁlhbles" qu aui)iaravant po‘ur 'emprunteur de bbnne '

de ses propres deniers la ioitié ou le tiers de la valeur

qu'il veut créer, sera assez intéressé pour voir que chacun
recoive son dfi au fur et 4.mesure qu’il aura regu les avis
que notre loi exige ; il sauvegardera ainsi, non seulement
ses intéréts, mais encore ceux du préteur,

Et comme preuve, je me countenterai d’attirer 1’atten-
tion sur Chicago, dont 1'accroissement prodlngeux étonne
I'univers et ot l'on préte sur la batisse beaucoup plus
qu’ici et cela sous I’empire de la loi que j’ai citée au com.
mencement. Et 3 Toronto, n est-ce pas la méme chose
encore qu’'a Chicago?

sera payé et amsx pourra mieux: payer et acheter davan-

tage. p

Ce n’est pas le commerce du boxs, du fer, et autres

-Et-alors; pourquoi nos-compagnies refuseraient-ellesde

préter dans les mémes conditions? Elles hésiteront peut-

~ €tre pour commencer, mais elles ne tarderont pas, la

maténaux de construction, car la loi; en- garantissant le
paxement des créances de ces marchands ne peut qu' aug-
inenter leur prospérité. - 2

Elle pourra peut-étre affecter le commerce de la pro-.

priété fonciere ; car elle provoquera certainement une
réaction dans la construction et.mettra de grandes entra-

qu'il y a actuellement beaucoup plus de logements que
de familles 4 loger et que si ’on restait deux ou trois ans

‘sans construu-e. pour donner le temps A la population .

concurrence aidant, a trouver l¢ moyen de continuer
leurs affaires sans plus de risque qu au_]ourd’hul

J’ai répondu 2 tous les"griefs. formulés par les archi-
tectes ; mais il y en a d’autres qui se sont fait _]our et
“que je veux résumer ici, pour y répondre : _

.6 Il est injuste d’empiéter sur le droit sacré du bail-
~ves-a- la—spéculatwn—‘Esb-ce—un—mal -Ne-voit-on- ~pas—1eur —defonds,-et;*avec-la-loi-Augé,—il-n'y -auraplus——
moyen de vendre les terrains autrement qu’argent

comptant.

Est-ce que le droit du bailleur de fonds est plus sacré, .

d’augmenter. de maniére 2 pouvoir rempllr les maisons
vides, celd ne pourrait qu'augmenter la valeur des bAtisses
actuellement construites. Il est évident que si, au lien
de bétir sans réflexion, sans mesure, on ne bAtissait que
les constructions immédiatement nécessaxres, la valeur
de la propriété fonciére ne pourrait qu ’augmenter au lieu

-que aujourd*hui, 'offre dépassant la demande, toute per-

sonne qui est forcée de vendre, doit vendre 2 sacrifice.

5° La loi rendra les emprunts plus difficiles.

C'est encore 13 un des effets de la réactlon que Je
prévois. Les compagnies de prét devront exercer un; peu
plus de prudence.qu ‘actuellement. Elles sont habxtuées

-que celui de l'ouvner et du fournisseur- de matériaux.
~ Mais, _d’ulr autré cbté, est-ce que c'est empiéter sur.
le droit du bailleur de fonds que de reconnaftre le droit.

de ceux qui ont donné une plus value 2 ce fonds ?

La loi ne touche aucunement 3 son droit, mais elle le
mettra en demeure, pour le conserver,.si la -faillite ou la
déconfiture de son achetéur améne la vente forcée de la
propriété, de désintéresser ceux qui ont contribué 2
augmenter la valeur de cette propriété. Naturellement
il serait plus avantageux pour le bailleur de fonds de
pouvoxr reprendre son fonds doublé de valeur ‘sans
encourir aucune responsablllté vis-a-vis des ouvriers et

3 nié s"occuper que de I'emprunteur, sans avoir a s'inquié-

ter si ceux qui ont créé la valeur nouvelle sur laquelle -
elles prétent et réalisent des profits, sont payés par 1'en--

trepreneur ou par le propnétalre ‘et cette prudence con-
sistera & Qonner leur argent directement & 1’entrepreneur
ou autres intéressés, si I'on craint que I'entrepreneur ne
remplisse pas ses obhgatlons. Mals le fait que cette loi

~“des fournisseurs qui ont vendu leur ‘travail et leurs
matériaux comme il a vendu son- terrain; mais est-ce -

que ce serait juste?

11 sera donc obligé, s'il a vendu A crédit, de faire les
dlllgences nécessaires pour sauvegarder ses intéréts. Et
~comme le propriétaire aura toujours risqué un certain

montant de ses propres deniers, il arriverd toujours, en
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pratique, que, s 11 rachéte la propnété :l pourra l’obte-
nir au-dessous de sa valeur r€elle, tout en désintéressant
les auteurs de la plus value qu’elle a acquise. '

7° Cette loi sera la cause d’un arrét complet dans la
construction et 1’ouvrier sera le’ premxer 2 en souffrir.

A Dieu ne plaise que telle chose arrive ; car, bien que
les ouvriers aient demandé cette loi d maintes et maintes
reprises ; bien que les manufacturiers, les entrepreneurs
et les fournisseurs aient travaillé depuis de longues

années pour.1’obtenir, je serais- l&premler 4 me récrier

coutre une léglslatlon qui auralt ce résultat.

M .+ unn:u que ",.'-':0 rue- .

tion, ce sera celle ol l’ouvner perd généralement son

salaire ; I'ouvrier n’a donc pas ay p_erd‘re D'ailleurs,
est-ce que la loi de I'Illinois que j'ai citée arréte la cons-

‘
S ———

; ﬁer le propriétaire twanl la livraison de ses ‘matériaux, —

preudra ses précautlons en les livrant lui-méme ; il sera

~ alors toujours capable de faire sa preuve sans commettre -

d’erreurs. Mais il ne prendra cette précaution qu'au cas
ol I'entrepreneur.lui serait inconnu ou ne pburréit pas
lui donner de bonnes références. Alors le propriétaire
sera mis sur ses gardes et il ne pourra s'en prendre qu’a
lui-méme si les procédés du- fourmsseur lui causent du

“trouble. :
Lorsque I’entrepreneur sera connu_comine honnéte et

compétent, il achetera des matériaux pour -remplir son
) & C () i - CLd 1€ - S (1€ 5 i i C d )

s'inquiéter ot ‘vont ses matériaux et sans notifier le pro-

priéiaire Il n’en sera peut-étre pas de méme de ceux

__qui entreprennent 3 bas prix+_mais est-ce que ce sera un

truction & Chicago > Et 2 Torontp ? On se plaint méme

que, en-cette-derniére ville,la-construetion-ait- été trop -

rapide et a dépassé de beaucoup les besoms dela popula-
tion. i

8% Cette 101 va empécher des ouvners pauvres, mais
capables et honnétes, d’obtenir des contrats, vu -que le
propnétaxre ne voudra plus courir aucun risque..

" J’avoue qu'il pourra se produlre quelque chose comme
cela au début ; mais au fur et A ] mesure que la loi sera’
mieux comprise, la défiance du propnétalre disparaitra
et 'ouvrier compétent quelle que soxt S8 position finan-

“gcxérenpourvu'-que-son—pnXﬂOlFsuﬁsaut%tuqu~11~soxt~»-=droxt -ni-d*accorder- protectlonmé"qura -besoin- d'étre—pro-

connu comme honnéte homme, ne souffrira pas des suites

de cette 101 Il devra peut-étre iourtﬂr plus de preuves -

"Sijene ci‘aignais de: blesser vl‘egr ;nodestie, je pourrais

. vous nommer plusieurs de nos ebmpatriotes qui, partis
d’ici sans aucune ressource, ayant méme. vendu leur
ménage pour payer leur voyage, ont réussi, 12 ol une loi
semblable est en vigueur, a s acquéx‘lr de’ Jolles fortunes
_ et & occuper des positions enviables au milieu de' leurs

mal> : L3 $
10° Cette loi est ridicule parcequ’elle établit une

_kyrielle de priviléges occultes 4 ’encontre des droits

antérieurs. Faire passer la créance du dernier des jour-
naliers avant celle du bailleur de fonds ; pensez-y donc?

Oui, pensez-y donc, le pauvre journalier passer avant
le riche capitaliste !

'Nous y avons pensé et nous disons qu'il n'est pas
ridicule d’assurer au journalier et & ’ouvrier le paiement
de son salaire, ni au fournisseur le paiement de ses maté-
riaux. Il n’est pas ridicule de rendre justice A qui de

tégé.
C’est le pauvre qul a besom de protectxon pour ne pas

pour lui est celle que lui donne la loi Augé. On ne peut
exiger de l'ouvrier, du journalier, les formalités, les
procés-verbaux, l’enregiStrement que la loi précédente
exigeait pour le privilegge du constructeur; ‘ce serait
rendre ab)solument illusoire ce privilége qui se trouverait
hors de’ 1a portée de ceux A qui il appartient. Ce qui

nouveaux.: concttoyens et ces hommes étaient et sont
encore des ouvriers ;.et c’est dans I'industrie du bétiment,
en obtenant des contrats, qu’ ’ils ont réussi. -

Ils ont eu, ainsi que je viens de le dife, & se frayer un

chemin en donnant des preuves de capacité et d’hon-
néteté ; c'est tout le capital-qu’ils-possédaient pour com--
mencer. La méme chose se produira ici. On est toujours
porté 3 encourager 1’honnéte homme,' le vieux proverbe s
‘ Bonne renommée vaut mieux que ‘ceinture dorée ' n’a
jamais été démenti.

9° Comment les fournisseurs - ‘pourront- llS établir que
leurs matériaux ont été livrés A telle ou telle bétisse ou
sur tel ou tel terrain, sans qu’il arrive qu'ils fassent payer

4 un propriétaire des matériaux employés a la batisse .

d’un autre?, )
 Riena cramdre de ce coté, le fourmsseur devant notl-

se;'alt ridicule, ce serait d'exiger I'expertise et 1’enre-
gistrement pour conserver le privilege d’'un journalier
pour une semaine de salaire !

mengant, que la forme de la loi-peut étre perfectionnée
et pourvu-que le-principe reste -intact, je ne vois pas’
d’objection 4 'amender dans tout ce que la mise en
vigueur, d'ici 2 la prochame session, pourra dévoiler de
défectueux ; mais je demande pour elle de la bonne
volonté, une étude sans parti pris et une application
loyale. Je la crois, sincérement; juste et équitable ; je
demande seulement que 1'on donne 2 la pratique le temps
de'le prouver.

UN ENTREPRENEUR.

MONTREAL mars, 1894. -

—Comme conclusion, je répéterai ce quejai dxt encom-
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" des domaines 2 leurs soldats. Ce fut l'ongme de la pro- '

priété féodale.
Sous ce régime, le territoire du royaume appartenait

‘d’abord au roi ; mais le droit royal était restreint par les
investitures données par lui et par ses prédécesseurs et .
consistait plutét en un droit de souveraineté qu’en un
droit de propriété.. La confiscation, cependant, _faisait
rentrer les biens confisqués dans son domaine particulier.
Le seigneur possédait par l'investiture du roi ou du
suzerain, 4 qui, 2 chaque mutation, on devait demander:
o ~une sorte de nouvelle mvestxture Le serf ou le paysan

B en v e e TR PRIX COURANT . o 39

"5 premiers siccles de T :
que la population presque universellement La fondation des communes libres fut, e?l France, le
_ nomade, errait d’un pays 2 I'autre, suivant Ppremier pas fait dans la direction dela proprlété roturiére ;
" le besoin de chercher de nouveaux pﬁturages puis, peu A peu, 1—1eg151atlon devint plus libérale et per-
, T/‘D\) pour les troupeaux, la propriété du sol était mit au paysan d’acquérir cdrtains droits de propriété,
< “au prenuer occupant ‘et cessait avec 1'occu- qul finirent par comprendre presque tous ceux que comn-
-pation.. Abraham était venu de Chaldée fere la propriété actuelle. Sauf certaines redevances en
s’établir dans ce qui fut plus tard la Judée, argent et certaines servitudes corporelles envers le sei-
‘avec ses troupeaux et ses serviteurs ; il n’eut  gneur, le paysan pouvait disposer A son gré de sa terre,
. besoin du consentement de personne pour de sa maison, I'hypothéquer, la vendre, la transmettre 2
occuper les terres nécessau‘es & l'entretleu de son éta- ses enfants, etc.
blissement. 1 Tel était I'état de la loi frangaise lorsque commeu(;a la
Plus tard, l¢s agglomérations d’habltatxons qui furent colonisation du Canada. Cette colonisation fut faite sous
les premiéres villes commencérent la division de la pro- . le systéine féodal; c’est-A-dire que le sol canadien fut
priété du sol. -Ce fut'd’abord la communauté, la cité, partagé par le roi entre un certain nombre de seigneurs 3 -
I'ensemble des citoyens, qui fut propnétalre ‘dusol de la— ~qui-on-imposa pour condition- -qu’ils concéderaient a-leur——
ville;; la campagre fut plus longtemps considérée comme tour des terres: moyennant une faible redevance annuelle
: tribus fixées par arpent. Jusqu'a la conquéte, la propnété fonciére au
depuis longtemps en certains lieux finirent par s'attri- Canada fut constituée sous ce régime et les Anglais res-
buer un droit de domaine sur le territoire qu'elles exploi- pectérent cette constitution. Mais lorsqu’il s'agit de colo-
taient ou que parcouraient leurs troupeaux. - . niser de nouveaux territoires, la couronne anglaise—saut

En Gréce, pays oil la population, plus sédentaire, con- dans deux ou trois cas isolés—fit des concessions directes
nut de bonne heure l'agriculture, la propriété du sol aux colons et lesfit propriétaires libres—en franc aleu—
appartint longtemps 2 la cité, 3 la. république, avant de /free and common soccage. A partir de ce moment, il y,
se diviser en possessions particulidres. D&s la fondation eut deux genres de propriétés—auCanada :celle qui —
de Rome, la tradition nous montre le droit de propriété payait redevance au seigneur et celle qui ne rec01ma1~sa1t

privée, dans une certaine étendue de sol, affirmé par un de droit supérieur que celui du souverain,
fratricide.—Romulus, tuait son frére Rémus_parceque ce . La propriété foncidre située dans une. seigneurie, pou-
dernier avait pénétré sans son consentement sur son ter- vait cependant étre convertie en propriété libre ou en

 ritoire dont ils venaient tous deux de tracer les bornes. franc aleu, au moyen de la commutation, sorte de rachat
C'est une sanction d’un procés-verbal de bornage qui dont le cofit était fixé a une fraction détermmée de la
n’est plus d’usage de nos jours ; mais -elle indique- bien valeur de la propriété.
avec quelle JalouSIe le” peuple romain devait définir, . La tenure seigneuriale fut abolie en 1854, et les droits
régler et assurer dans la suite le droit de propnété . selgneunaux furent corivertis en rentes dont une commis-

Les trente deniers que Judas avait regus pour llv:er sion fixa le montant pour chaque proprlété ‘Les propriétés
Notre Seigneur et qu'il rendit ensuite aux prétres Juifs,~ - de I'Ile de Montréal restdrent cependant, pour celles qui
servirent 4' acheter le champ d’un potier. Voild une n'étaient pas commuées, sujettes & la commutation par le
vente de terrain consignée dans le plus autheutxque des Séminaire de St-Sulpice, laquelle commutation devint

livres, celui des Saints Evangiles. - obligatoire & la_premiére mutation. Il ne reste plus
Dans 'invasion des barbares qul suivit la décadence qu'une petlte partte de ces proprlétes qul n alent pas été
de I’empire romain, Ia propnété privée sombra pour un commuées,” . - T

instant. Les Ostrogoths, les V151goths, les Vandaleset : En France, la révolution de 1789 ayant aboli la
autres nations barbares, qui vivaient chez eux en noma- mnoblesse et ses priviléges, et confisqué une grande partie
des, apportérent leurs meeurs dans les ‘pays ravagés par de ses bietis;qui fut ensuite revendue, il s’est fait, 3 la
eux ; mais bientot, gagnés par la civilisation des peuples faveur de la 1égislation sur les successions, un morcelle-
conquis, ils rétablirent a leur bénéﬁce la propriété ; leurs  ment 3.l'infini de la propnété fonciére. . Sur’quarante
chefs, établis dans un pays, en. partagérent le territoire ~millions d’habitants, la France compte prés de quatre
entre léurs heutenants et ceux-c1 é. leur tour, y talllérent mlllxons de propnétalres fonciers. Et c’est 13, soit dit en

}
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: pa.ssant 1e plus fonmdable obstacle é la progagatxon des

doctrines: commumsta et anarchlstes en dehors des
villes. § :

En’ Angleterre, la propnété fonc1ére est encore consti-
tuée, & beaucoup d’égards, sous le réglme féodal. Iln’ y
a guére que de grands propnétalres fonciers et des tenan-
ciers & bail plus onmoins long. Tellord est propriétaire
du fonds de tout un quartier de Londres. Trois cents

propriétaires fonciers possedent ‘ensemble plus de la
moitié du territoire de- 1'Ecosse. - L'entail, sorte de droit.
d’amesse, substltutxon perpétuelle qu’ a’ heu de fils aiué

les txtnlaxres ne peuvent ahéner que 1&5 revenus.
dant, les ventes par autorité de- Jnsttce, par :suite d’ex--

tinction de familles, etc., ont mis une_pattxefde_la_pi‘o- - Ansspnotrc;populatxonﬁe'é.tﬁ_réfraetanre aux—idées~

priété fonciére de la Grande-Bretagne dans la circulation,

Cepen- &

'grande propnété Nons comptons, proportxouneilement A

notre populatton, presqu’autant de propnétalres fonciers -
que la France.  Clest’ aussi_que la propriété. foncitre a
pour nous, comme pour nos fréres de France, un attrait
particulier par sa stabilité, sa sécurité et sa matérialité,
si I'on peutse servir de ce mot. " Elle se dissipe moins
facxlement se transmet plus sirement aux eenfants, elle
est moifis sujette aux variations de valeur et elle consti-- 1
tue une possession tangible, visible, matérielle en un mot.
Tandis que la propriété mobiliére, les actions de banque, -
les fonds de commerce penvent étre anéantls par la ban-

d’'unj Jour a 'autre, n’ont en un mot, m la méme perma-
_nence, ni la méme solidité.

modernes de mobilisation de la propriété gue I'oir vou-

et la politique du parti libéral anglais tend 3 abolir 1'en-
fail qui ne survivra probablement pas au dlx neuviéme
siecle.

Chez nous, la substltutlon permise jusqu’au troisiéme
d=gré et la liberté de tester n'ont pu conserver intacte la

drait implanter chez nous au moyen du systéme Torrens,
et les doctrines du communisme n’ont aucune chance
d'y faire des prosélytes.

J. MONIER.

Montréal, mars 1894.

L Tunuerie et ses Brodnits

~

A richesse en tanin de I’ écorce

" contingent considérable.

grands établissements et la province d'Ontario fournit un
Les cuirs tannés 3 Montréal et
dans le Haut-Canada sont généralement plus fins que .
ceux de Québec.

-~

~de pruche — sorte de sapin
“'d*Amérique, qui porte ici en
-anglais le nom de Hemlock—

Le-petit .anﬂe&r—de—wuage—_]omt—é—sa—pet;te—mdusmk_
le tannage A fagon pour les cultivateurs ; sa spécialité, en
outre, consiste dans la production du cuir rouge pour
mocassin et la babiche, cuir de mouton tanné au savon

"a fait de I'industrie de Ia tan-

CoaS S P A FACE SSRGS N 60 NN Rssciat) ISR 8l (T e E i t oo T e R RO

dont on fait les laniéres pour coudre les mocassins et les

| Tierie une des plus prospéres
des industries canadiennes.
Enumérer les tanneries serait
presque impossible; on peut
dlre que chaque v1llage en posséde une; oil les: procédés,
par-exemple, sont tous pnmltlfs et sont certainement d‘au
moins un demi-siécle én arriére des procédés améliorés
employés dans les grands établissements’ des villes. ‘Ces
derniers sont munis des appareils les plus perfectionnés et
emploient les procédés les plus récents ; ils ne le cident
a ceux d’aucun autre pays pour la qualité des cuirs qu'ils
produisent, étant-donnée la matiére premidre qu’ils ont

AL S

harnais.

CUIRS.

Les grands établissements produisent les cuirs 2 se-
melles, cuirs & courroies, cuirs de carrosserie, cuirs de
vache pour empeignes, veau ciré, chévre et chevreau,
mouton pour doublures, etc., il-y a aussi des mégisse-
ries, oli 'on fait les cuirs 2 ganterie,

La tannerie des cuirs fins n’est réellement établie que
depnls une quinzaine d’années ; autrefois on devait les
importer de France, d’ Allemagne ou d’'Angleterre. Au-

aleur dlsposmon Leurs produits, aprés avoir alimenté

les. marchés du pays, wnt souvent chercher un marché en
Angleterre. ;

Québec est, sans contredlt e centre de la tannene

canadienne ; il doit cette place tant’ 3 sa proximité des =

foréts de- pruche qu’au bon’ marché de la main-d’ceuvre
qu'on y trouve Montréal posséde au551 de beaux et

jourd’hui, en dehors de quelques veaux cirés pour chaus-
sures sur commande, et de quelques spécialités de cuir &

- semelle, tout le cuir employé au Canada dans I'industrie

de la chaussure est fabriqué au pays.

Le commerce extérxeur des cuirs pour le Canada a
donné Tieu, pendant ’année 1891-92, au mouvement sm-A
vant ¢ s
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aux*tannenes?ouren faire-des cmrs pour vahses et pour e

- articles de fantaisie, on en fait aussi des cuirs colorés de”

“couleurs de fantaisie, pour les chaussures d'été. :

2° Les peaux de vaches de 40 4 60 livres sont conver-
ties en ce genre de cuir connu dans le pays sous le nom
de buff ou pebble grain. Le buff est.uneimitation du veau
“ciré et le pebble grain une imitation de la chévre cha-
gnnée Ces cuirs sont employés daus la cordonnene '

"3° Les peaux de beeuf (steer) de 40 &' 60 livres servent
A faire les cuirs A harnais, et quelquefois des cuirs- a‘ -

—semelles-pour-la-couture-que-l’on-appelle- slaug/zter sole—

: Artzcles ' 'Valeu,r.

CoUrroies «oeves wavses . $- 9277
Cuir Asemelles. .iicv iieiiv e iieeens - 124,785
Cuir Acoun‘oxw...;. ..................... 46,591
Mnroqums. © 2,100
Cuir empexgnes 24,829
uu-agants 51,144

Autres cuirs...... 262,380
‘ S el - $521,106

S RRPORTATIONS S

Cuir é, semellw et a einpeignes. S 5( 011,673

——~Ces- expoﬁ:ataonsont été faltesaux -pays-suivants ;

7° memm*mmma‘d?s“sﬁs—mr—‘-

-vendues aux tanneurs qui font les cuirs de carrosserie.
5° Les peaux de beeuf (sleers) de 60 livres. et au-dessus

.

_sont achetées par les tanneurs qui tont\L,s cuirs a cour-

ro:e.

Empire Bntannxque .................... . 1, oo4,128 ®
— —Autrespays it iiiieisesisi ser e e v —7:545
$1,011,673

Outre les’ produits de ses tannenes, le Canada exporte
des quantités considérables d’extraits de tanin, dont la
préparatlon ne laisse rien & désirer et qui sout trés esti-
més en Angleterre et en Allemagne

. PEAUX.

; Farah J
La matiére prenii¢re de la .tannerie, avec le tanin,

1a classe N° 1, qnl_;comprend les peaux sans détaut

6° Les peaux de taureau de 60 livres et au-dessus sont
employées pour la productlon du cuir rouge pour mocas-
sins.

On tanne aussi une certaine quantité de peaux de mar-
souins péchés dans le golfe du St-Laurent et qui donnent
un excellent cuir pour la chaussure, pour. les courroies & ‘
_rasoir et pour faire des lanidres de courroies.

A inspection, les peaux sont divisées en trois classes :

la
classe N° 2, qui comprend les peaux ayant une tarequel-

c'est la peau crue. -Comme le Canada, avec une étendue
plus grande que celle des _Etats-Unis, a une population

_tnés_clausemée_sn:_]a_plns grande partie de son territoire,

conque, un coup de couteau ou une autre avarie légére ;
et la classe N° 3, qui comprend toutes les peaux trop
endommagées pour la classe N° 2 etles peaux de tau-

la quantité de peaux crues disponibles pour la tannerie
n’est pas en proportlon de sa capacité de production de
cuirs. Aussi les tanneurs ont-ils recours 3 I'impartation
pour alimenter leurs établissements. Tls importent des
peaux de beeuf de Chlcago, des cuirs secs de 1’Amérique
du Sud’ (dont on fait les &pam'slz ‘sqles)'; ‘des peaux de

reaux. 7

Le commerce extérieur des peaux, pour le Canada,

pendant I'année 1891-92, a donné lieu au mouvement
suivant :

chévre du Maroc, de I'Arabie et du Brésil; ces derniéres’

étant préférées  toutes les autres. Ils importent aussi
des peaux de moutons pickled, provenant de I’ Amérique
7du—Sud,-du{%apde-Benn&EsperanceeLdLAustmlie, dont

terre, de France, d’Allemagne, etc.

Les peaux du pays ne viennent pas directement aux '

tanneurs. -Elles sont recueillies par des commergants qui
les font inspecter, en font le choix et les salent. Dans.les
principales villes du Canada on trouve des mspecteurs
jurés, lesquels, moyennant une prime de 5c par peau ou
de 4c lorsque c’est par gros lots, mspectent les peaux, les
pésent lés classent et les: marquent "Cette inspection,
, A notre connaissance, ne se pratique qu’au Canada,
est réellement d’une grande commodité pour le commerce
et évite toutes sortes de fraudes et de’ malentendus entre

acheteurs et vendeurs. Elle a eu ‘dussi pour resultat de
faire faire -un progrés immense 3 ‘la manitre dont les
peaux. sont dépoulllées carla dépoullle des villes du

IMPORTATIONS.

Provenances. Valeur., -
Grande-Bretagne . . . . . . . . ... . .. $ 75757
Antilles Anglaises . . . . . .. . ... .. 8,920
Terremeuve . . . . . . . . ... ..... 1,000

~Autriche . . . . ... ... L 766
; _ France ... . . ... . ... ... ...... 29,237
ghe—— = T 4,839
StPierre . . o «w v s v v w oww s w8 o 36
EtatssUnmis . . . . . ... ... .. .. .. 1,674,377
Totdl : 5w w v s o i www a5 5w & $1,794,932
EXPORTATIONS.

Destination. Valeur.
Grande-Bretagne . . . . . . .. ... ... $§ 650
Antilles Anglaises . . . . . . . ... ... 108
Terreneuve . . . . . . . .. .. ... ... 5,546
France., . . . . . ... ... 25 % B & e e w 75 -
Allemagne . . . . . . ... ... " 35
St-Pierre=————— T —58~
Etats-Unis. . . . . . . ... ........ 470,718

Total. . . . ... .. .. ..... $ 477,190

Canada peut se comparer avec la dépouxlle des centres
européens. v

~ Les: commergants en: peaux font d’habltude 1& cho:x
suivants ;.

P L&s peaux de vache de 20 a 40 livres sont vendues

PR W

. Dans les importations 3 provenmance d’Angleterre et

“des Etats-Unis sont comprises celles de Buenos-Ayres,
du Cap, d’ Australie, du Brésil, etc., qu1 nous parvxennent
: _par voie de ces deux pays.
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Les exmrtatlons aux Etats~Ums consxstent surtout enit=

peaux de veau.
LAINES.

Le Cénadé. ne posséde qu'environ deux millions et
demi de moutons. L’élevage du mouton n’est pas aussi
profitable ici que dans les pays plus au sud, car nos éle-
veurs sont obligés ‘d’abriter leurs troupeaux dans les

étables et de les y nourrir pendant 1’hiver, tandis que,
- ax11eurs,_onJesJalsseioutelannée_ampamtage :

LErmmUMNT — ra '45

=S IMPORTATIONS.
5 - Provenances. Livres.
© 1 Grande Bretagne....o..eeeeriiies cenae v wov 2,789,267
AUSHEAlIE v veves ceve sarnnesecarans cansveeeenoe 1,500,278
_ Afrique Anglaise...ooeiiiiuine civint ceiiainns " 594,077
Antilles Anglaises ...... cooveevien cuense e 11,434
: X R t
- Guyane Anglaise, .voo..viin siiieiien i i 54
France...... .. P O SR S N LY 423,898
AllemMagne coo soasvn sabons soosassasivans sasins 537
Btats-UniSe. s cove vevnen connnevnnn vans csisrere o . 4,904,541
5 OBl Svee Conbamessin s pewsings movwmene TOA4 086
Valeur ..oovevvenieeniennnenncein oo $1,694,702

Aussi, le Canada est loin de prodmre toute la lame
dont il a besoin, et il en importe de grandes quantltés
d’Australie, du Cap de Bonne Espérance et de la Répu-

Les provenances d’Angleterre et des Etats-Unis com-
prennent presque toutes les importations qui ne nous

‘viennent pas dlrectement des pays de productlon v

blique Argentine.

Dans les provinces mantlmes, le mouton est de petite
race 3 laine courte et demi. fine, donnant une peau fine
qui se travaille trés bien.

Dans Québec et Ontano, le mouton qui domine est de
race anglaise, de-la-race Leister ; c’est un fort mouton 3
laine un peu grossiére et - peau fine. -

Et enfin, dans l’Ouest au Mamtoba, et daus la Colom-
bie Anglaise, les moutons sont de race mérinos croisés, .
ayant été importés des territoires voisins des Etats-Unis,
_oll_cette race a été introduite d’abord de I’Améri nérique du

Sud.—Ces™ moutons onit Ia laine fine et 1a- pemrgrossu\.r L

"Le mo_uvement_ex_téneur des laines a été en 1891-92:

ot 2 LTRSS N 13

EXPORTA’I‘IONS.

Destination. Livres.
Terreneuve ...... ........ T Ty 3,220
Etats-Unis..oev.vo.es Vaseseees e Ceeeeeen e . 913,170

Total...ooovenevneniinnnnn 916,390
Valeur ....'. ... ve o SRS s 508eE arbseid $200,860

La- presque totalité des exportations est faite par la
Province d’Ontario aux Etats-Unis. Ces derniers, quoi-
que grands producteurs de laine, importent d’Ontario
‘une laine mi-longue, lustrée et forte, qu'ils n’ont paschez
_eux et qui sert a falre les fils pour passementenes etc.

EMILE GALIBERT.
- Montréal, mars 1894

e

premier rang qu'elle occupait, et ses détracteurs ne
manquent jamais 1’occasion de le lui reprocher.

’ON exageére le plus souvent en
" parlant de Québec,
‘L’ancienneté de la ville, les
événements dont elle a été le
.- théatre depuis bient6t trois sié-
.- cles, la.prépondérance qu'elle a
exercée sur les hommes et les
_choses du Canada, lui ont fait
une place 3 part dans- Thistoire,

Louanges ‘et blime dépassent 1a limite.
11 est juste, dans 'intérét de tout le monde, de donner
A Québec I'importance qui lui est due au triple point de
vue maritime, industriel et commercial.
Cest ce que nous allons essayer de faire en peu de
mots.
I

Il y a quelques années le port de Québec était, durant -
la saison de navigation, fréquenté par un plus grand
nombre de vaisseaux qu'il ne I'est aujourd’hui.

““ Ce n’est plus comme de notre temps,”’ vous diront

et cette 1llustrat10n du passé n’est pas sansentrer pour

beaucoup dans les louanges que lui prodxguent ses admi-

rateurs.: -

Puis, avec les anné&s, le progrés du pays, le dévelop-
pement de la population, les nécessités de I'industrie et

du commerce, d’autres centres ont surgi dont’la rapxde et-
légmme prospénté a fait déchoir 1a ville de Québec du

les anciens, qui aiment 3 regretter et vantent le passé.

-La différence n’est pas au551 désavautageuse au pré-
sent qu’on le prétend.

Sans doute, quant au commerce de bois, par exemple,
Québec n’est plus le port d’expédition de jadis: On n’y
voit plus des milliers d’ouvriers occupés atix chargements
des yaisseaux, ni les marchands aunglais, enrichis par le -
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- pillage- de-‘nos foxéts natlonales expédler Awutrance#\me améhoratlon -qui s’iinpose et sera -bientdt un fait -
pour les laisser pourrir_sur les quais dg Londres, nos_ accompli, parce que le progrés de Québec en ce sens est
plus beaux bois de construction. : le progrés du Dominion entier.

Comme il.était naturel, par suite des: facnlltes de com- Certaines personnes appellent de tous leurs veeux la
munication et des avantages du commerce, 1os: bois . réalisation de ce projet, dans l’espoxr que les steamers
canadiens ont. pris en bonne partie la - dlrectlon du rapldesé. forts tonnage et tiranut d’eau seront incapables

marché améncam Il n’en pouvait &tre autrement, et
les expéditeurs de Québec étaient impuissants ‘2 lutter
contre un état de choses devenu nécessaire,
d'entre eux n’en exerceut pas moins,- soit d:rectement
ou comme agents de grandes maisons de 1 étranger, une
influence notable en-ce genre d'affaires, Les steamers

Plusieurs’

de remonter le fleuve jusqu'a Montréal.
Montréal serait intéressé & nous priver de cet avantage.

Il n'en est rien cependant. La grande métropole com-
merciale du pays aura toujours soi commerce de I'ouest
et contrdlera toujours, par la force des choses, une forte
expéditian du c6té de 'est.

Que les grands steamers ne-

Mais alors -

*

ont remplacé les vonhers, prenant des chargements plus
considérables et les transportant avec plus de rapidité.

Le cabotage a. également _diminué dans des proporttons
sérieuses, Mais pourquoi s’étonner de voir moins de
"goélettes et de petits bAteaux fréquenter le port de
Québec, quand des lignesde chemins de fer, jetées sur
les deux rives du fleuve Saint-Laurent et a l'intérieur de
la province, facilitent les communications entré Québec
et presque toutes les paroisses riveraines,

‘grant aux
voyageurs et aux. marchandxses un me1lleu mode de -

locomotion ? ,
Il était inévitable que des intéréts partlcuhers fussent

1ésés par cette substitution. Quelques-uns ne s’en conso- .

lent pas et continuent de se plaindre. Ils ont tort et feraient

_hlen_xmeux_de_:enoncer_é»des.regrﬁts_sténles —et d’envi-__Ces deux industries-emploient—tout—pras-de-quatre——

sager les exigences de 1'heure présente, auxquelles il est
1mpossxb1e de se soustraire.

Qulssent aller j Jusqu '3 elle, elle saura bien venir jusqu’a
eux, si elle en sent le besoin, et leur envoyer, via Qué-
_bec, passagers, bétail et . marchandises

L’mtérét piblic commande cette réforme ; elle s’ac-
complira avec le concours des capitalistes canadiens et

étrangers, du gouvernement fédéral, et, au besoin, de
Montréal lui-méme.

II

Dans le sens ordinaire de ce mot, et sans prétem'ire»
égaler les grands centres de production, on peut dire que
Québec est une ville manufacturiére.

Elle a, a4 vrai dire; deux spéc1a11tés remarquables
chaussure et la préparation des cuirs.

mille parsonnes et font vivre la moitié de la population.
Elles prospérent depuis utie trentame d’années, et, mal-

Deux_questions.. sonLLl’étud&et passxonnent plus ou gré une 1égére-dépression, sont en-pleine activité,

moins 'opinion: la navxgatlon d’hiver ; le service de
transatlantiques.d grande vitesse et 3 fort tonnage.

Québec, port d’hiver ! Voila le réve qui hante 'imagi-

nation de bien ‘des gens.. Le jour oﬁ il se ferait réalité,
bien des ambitions seraient satisfaites, et, en atteudant
'on aime 4 se_bercer de douces illusions.

Québec possdde plusieurs . autres manufactures mais,
pour la plupart, d'importance secondaire.

““'Ce m'est plus comme au temps de la construction des
uavu'es.’Lne manquent pas de s’écrier ses détracteurs.

Le développement et la prospérité de Québec datent,
il est vrai, de I'époque o1 il s'y construisait, chaque

N

“Pour atteindre ce résultat, cependant, il faudralt mo-
difier profondément les lois de la nature. 'Les plus
optimistes, il est vrai, ne parlent que de prolonger la
saison de navigation jusque vers la fin de décembre, pour
la rouvrir vers la-fin de mars. Méme dans ces conditions;
on se heurte A plusieurs impossibilités physiques. De
fait, les vaisseaux ‘naviguent aussi longtemps .que leur
sécurité le permet, et, bien que: les opinions soient par-
tagées, il semble ressortir de l‘eXpériexlce-ﬂes' hommes
du métier, que la voie du Saint-Laurent n’est plus sfire
en décembre. et ne I'est pas encore au commencement
d’avril, si ce n’est par exception. Par ambition, rivalité,
esprit de lucre, il se fait déjd dans cet ordre de choses
des extravagances coupables, et il serait téméraire d’aller
au-deld. Le. service des phares et des bouées, la dé-

viation des courants, la vie et la fortune des citoyens,

année, de soixante-quinze & cent navires en bois. Des
entrepreneurs y ont fait fortune, et, pendant longtemps,
Québec a été le grand chantier naval du Canada. .

Cette industrie s'en est allée pour ne plus revenir. La
principale raison de cette-décadence est la substitution
du fer au bois dans la structure des vaisseaux et 1'im-
possihilité de soutenir la concurrence avec d’autres villes
maritimes plus avantageusement situées pour I’approvi-

sionnement des matériaux de construction. Pour Québec,
ce fut une perte d’autant plus sensible que des milliers'

de familles y trouvaient le bien-étre et la subsistance
quotidienne.

Les générations nouvelles ont perdu presque jusqu'au
souvenir de cette splendeur des anciens jours, mais en
revanche, pour ne plus rétrograder, elles ont compris la
nécessité de créer d’autres industries.

voil3 atitant de considérations qui empéchent et empéche-
ront longtemps les propriétaires de vaisseaux de risquer
plus qu'il ne le faut. :

C’est A regret que nous écrivons ces choses qui sonne-
ront désagréablement aux orellles ‘de plusieurs, mais la
vérité nous en fait un devoir. i

Quant au service transocéamque A grande wtesse, c est

- "1, élan ne S’est pas arrété depuis.

nents, dont quelques-uns sont’ aujourd’hui disparus, se
sont mis & I'ceuvre avec un dévouement, un esprit d’entre.
prise et de suite, une confiance en eux-mémes et en leurs
conmtoyens, une sfireté de coup-d’ceil, qui ont accompli
des prodiges et changé des faubourgs ‘entiers de Québec
en centres manufacturiers.

Avec de nouveaux

Des hommesémi-
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besdmisi,wtlié nouve‘lles ihdusfr’liés s lmplantent graduelle-
ment dans la ville et le voxsmage de. Québec, tant a
cause des aptltudes de 1a population que par suite des

avantages naturels offerts 4 plusieurs : des prmcnpaux 4

genres d’exploxtatlons industrielles.
_ Il est A remarquer toutefois qu’au- point de vue qui
nous occupe il n’est pas toujours vrai de dire :

i 01‘1 le pére a'passé., passera bien I'enfant.”

La compétmon a outrance de manufacture 2 manu.

l’ouest 11 n’en est pas moins normal et n’en accuse pas
moins 1'étonnante aptitude aux affaires de la populatlon'
québecquoxse

Un trait distingue surtout les bonnes maisons de com-
merce, C'est leur honorabilité et, par suite, la sécurité
de leurs opérations. Aussi est-ce accidentellement, et A
de lointains intervalles, qu'il.s'y produit des catas-
trophes. -

Peut-étre faut-il attribuer 3 ce soinjaloux de conserver.

leur crédit, la répugnance instinctive qu’éprouvent nos
-grands marchands a ‘sortir du cercle ordinaire de leur

facture, de ville 2 ville et de pays a pays rend de plusen .

plus difficile la solution du probléme ouvrier. . Plus que

jamais il faut aujourd'hux, a la téte des établnssements_'
tlfs, conscneﬁ& de

mdustrnels, des hommes renseignés, a
leurs devoirs et usant dlscrétement de leurs droits, des

citoyens, en un mot, dont la socuété pulsse s’ 'enorgueillir

a Juste titre. *

Ilyenaa Québec, Dleu mercl, mais il est A désirer
que le nombre en augmente davantage.
d’écoles professlonnelles pour l'instruction .des ouvriers
est une lacune qu1 doit étre comblée au plus t6t si Québec
veut devenir ce qu'il d01t étre par sa posmon géographi-
que et ses.avantages naturels I'une - des grandes villes
manufacturidres du pays. = Les efforts tentés jusqu’a
_ présent dans ce sens ont été si peu cons;dérables qu'ils

‘Le manque’

49

force de travail, de talent et de bonne conduite, ils ont

acquis de la considération et du capital, se sont formé-
—des clientéles-de choix et-se désintéressent volontiers-de-

tout ce qui e touche pas immédiatement 3 leur négoce.

Il y a, heureusement, des exceptions A la régle, mais
elles ne sont peut-étre pas assez nombreuses. Reconnais-
sons cependant, pour étre juste, que plusieurs compa-
" gnies de chemins de fer et de bateaux a vapeur, plusieurs
institutions financiéres importantes, plusieurs exploita-
tions industrielles ont été créées et- maintenues grice aux
-capitaux et 3 I’esprit d’entreprxse des hommes d’affaires
de Québec.

Aujourd’hui, relativement A I’état général du com-
merce, Québec se maintient dans une bonne et solide

COMTIErce pour se meler aux ERtreprises. publiques.” A

ne comptent point: - T
11 faut cependant reconnaitre que l’etat actuel de’

~lindustrie permet d’augurer favorablement de 1'avenir,.

position.— Dans I’estimation de biende:
parait étre venu de faire un mouvement d’ensemble pour
devenir un point important de -concentration des produits

gemns, son tour

Des entrepnses sérieuses sont en voie de réallsatlon les
ouvriers sont, en général, en bonne mtelhgence avec les

patrons et travaillent avec succds, sous la direction de

chefs intelligents et actifs choisis parmi eux, au redrésse

ment de leurs griefs et 3 l’améhoratlon progressxve de
leur sort.

canadiens et de leur exportation & I’étranger. D’un
autre c6té, le commerce local, grice 4 des méthodes plus
appropriées aux besoins du jour, tend 2 prendre une
expansion de plus en plus grande.

En résumé, Québec personnifie assez bien la race
canadienne-frangaise dont il fut le berceau et dont il sera

111

Le commerce de Québec n’'a pas cessé de prendre,

d’année en année, une importance plus considérable tant

—te-dernier boutevard:
Que ceux qui parlent du vieux Québec, de la vieille

cité de Champlain, comme d’une ville -momifiée, se

rappellent sa devise :

au point de vue du chiffre des affajres transigées que de
la stabilité des maisons patronnées par le public.

Si ce développement continu n’est pas comparable,
pour 'intensité, a celui de Montréal et d’autres villes de

Natura fortis industrid crescit.

JoseEPH TURCOTTE.

Québég, mars 1894.
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“Ayant eu une expérience considérable en Peinture d’Enseignes tant
au Canada quaux Etats-Unis, je suis en mesure d’exécuter toutes les
commandes que l'on. voudra bien me donner, faisant un bon travail dans
le plus court délal et aux plus bas prix posmbles : '

ENSEIGNES EN mmsn 011 - Bms, Wl T, i,

Enselgnes sur Tol.le Clree, Ense'ignes sur Goton, Ensei-
gnes sur Verre Uni ou Bombé¢, Enseignes en Email,

—  —e—

- LETTRAGE EN OREUX OU EN GRAVURE. ENSEIGNES EN GUIVRE
LETTRES EN_EMATL BLANC: ‘

~ RIDEAUX DE FENETRES. CARTES DE MONTRE; CARTES DE PRIX.

’
R

Si vous étes pressé pour avoir une enselgne venez me voir. Je m’ engage a
~ faire et poser une enselgne de n 1mporte quelle grandeur & 6 heureq d’avis.

R. E. ARGIAMBAULT

1&‘7 R't:l.e ST—LA'U’REN’I‘ MON'I'RE.A.L
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'vfrop son compte, “travaille-t-il pour rien? Le notalre

s'est-il fait payer le temps qu'il a passé A écrire votre
bail? L'avocat que vous chargez de vos collections ne

garde t-il pas toujours ses frais, sa ‘commission, et quel-
quefois-tout le reste ?

Trav:nllons donc, nous aussi, pour faire de I'argent
pour €lever nos familles, pour permettre, si vous voulez,
a nos fils de devenir un jour ayocats ou notaires, et
pour mettre de coté quelques piastres pour nos vieux

- Jours_A,Rlen de plus_ légitime, rien de plus "honorable,

EVE ‘avant cing heures du ma.
tin, couché aprés dix heures,
les cinq premiers jours de la
semaine, et aprés minuit le
sixiéme ; toute la grande jour-

_née debout, au comptoir ou
gnmpé sur un escabeau pour

“prendre un article ‘sur Téta-

T gére, ouen course au dehors,
par le beau temps ou par la pluie, par la chaleur ou par la

riemdepius mcﬁrochabie. - - -

Si¢a me choque de voir des épiciers donner leur

temps._ pour_rlen, je suis_ également vexé qu'on ne puis-

se pas s'entendre pour dpprendre 2 nos pratiques A

venir acheter 2 des heures ‘raisonnables. ‘Il avait été
- question, un temps, d’une loi de fermeture & bonne

heure ; cette loi est passée 3 Québec ; qu’est-ce. qu’on
en fait ? Nous avons, en grand nombre, signé des re-
quétes demandant au conseil de ville de mettre la loi
en vigueur ; qu'est-ce qu'elles sont devenues ?

Car ce n'est pas le tout de.faire de l'argent ;
si I'on y ruine sa santé, on n'est pas plus avancé ; on
'est moins. Aussi, si je pouvais m’entendre avec mon

- nenge,—vo:lh,—eplcxexs—mes fréres, notre “vie, qu'on—peut—Vvoisiy-d'en-face, je-vous.assure.que je ferais bien volon-

appeler, il me semble, une vie bien remplie.

L Sil onsxveté_estJaJnére_dchus_les vices, les épiciers

tiers une petite fermeture 2 bonne heure pour nous

deux. Mais voila ! il n’y a pas moyen de s'entendre, Des

sont, A coup sfir, des hommes vértueux, quoiqu’en disent
les mauvaises- langues !' Laissons dire les calomniateurs
et consolons-nous en songeant que la vertu a toujours
été méconnue ici-bas.

Eh quei ! On nous reprochera de gagner pémblement

gensqui—avaient -

- Montréal, une association d’épiciers, afin que nous puis- -

sions nous y rencontrer, nous y connaitre plus intime.
ment et, par conséquent, é&tre mieux disposés 2 nous en-
tendre lorsqu'il s'agit du bien général. Je vais régulié-
rement aux assemblées de I'Association et c'est a peine

ﬂ“dques‘se“s‘s‘"‘&ﬂmes‘ma’cha“d’sesrlo‘sq“uous‘—srnvurnous—tfeuveﬂs—la—&x—ou—qu|MMLdm_

en vendons d’autres souvent a perte? La preuve que
nous ne volons pas le public, c’est que nous ne sommes
‘pas riches Combien connaissez-vous d’épiciers' million-
naires ? Et puisque j’ ur_ce sujet, laissez-moi
vous dire que, pour ma part, plutét que de vendre 2
perte, j'aime mieux ne pas vendre du tout—quand c'est
possible, Ainsi-lorsque mon voisin d’en face vendait son

sucre 434c. la livre aprés 'avoir payé 434c. et avoir fait .

les frais du_transport, subi la perte du pesage, de la des-
sication etc., sans, tenir compte qu'un quart au moins
du temps de son commis se passait 2 peser du sucre, je
disais & mes pratiques : —Mesdames, ne vous génez pas,
je vous en prie, pour aller acheter votre sucre chez le
voisin ; il le vend 2 un prix que je ne puis égaler ; allez y;
plus-vous-y—acheterez-du—sucre—et-plus-cela—me-fera

allons-y aussi

aux assemblées et si nous ne pouvons pas toujours y

 faire prévaloir ses idées, ne nous fachons pas pour cela.

Nous faisons trop de crédit, mes fréres épiciers, nous

ommes-trop—faciles sur_le chapitre de notre capital.

Il nous est impossible, je le constate moi aussi, de faire
toutes les affaires argent comptant; mais au moins,

ment nos crédi

méme simplement morale, de nous payer un jour ou
l'autre, tout en agissant libéralement envers ceux que
nous savons avoir a cceur de payer leurs dettes.

Ne soyons pas trop absorbés par les affaires pour pau-
voir prendre un peu de repos et de délassement. Le

rés que possible et surveillons soigneuse-
. Sachons refuser de donner nos mar-
.chandises 2 des gens qui n'offrent aucune garantie,

plaisir.
lui acheter du sucre, il en-vendit beaucoup, perdit beau-
coup et fit faillite. C'est le troisiéme que jax main-
tenant pour vonsm depuns deux ans.

Et pourquoi donc se tuer: pour les autressans en tirer
profit? ‘Liouvrier qui- vous reprochera de ui charger

Et de fait, comme beaucoup de monde . allait -

“matin; il faut.bien se lever de bonne heure pour le

déjefiner des ouvriers; mais au moins gardons-nous un
peu plus de temps de repos pendant la soirée !

Voila surtout ce. que je voudraxs faire bien compren-
dre A mes. confréres, -

UN EPICIER



: _52 g0 . b *;7 1E pmx CGURAN’P 4,_;.;;,;?;"'3.1 1_,;,.:7 s —
T N ~ . BRANDY LUGIEN FOUCAULD iR

INATE D | GUINNESS STOUT JOHNSON'’S COMPASS BRAND.

CHAMPAGNE EUGENE CLICQUOT

LIQUEURS MAUPETIT.

CLARETS et 'SAUTERNES GUILHOU.
TR Y Py, BELFAST GINGER ALE et SODA WATER.

e Rl 5 WEILAND’S EAGLE BRAND GIN. _

e ENTe AU CANABA: . D; MASSON £ CIE, MONTREAL.

Conserves Eﬁmentaxres .

Nous offrons au Oommerce & des Prix trés a.va.ntageux ~

HOMARDS, SARDINES, SAUMONS, NAQUERBAUX,
'TOMATES, BLE 'INDE, POIS, Etc, Bte,

Ainsi que !‘RUITS CONSIRVIS de toutes sortes. .
QUALITF GARANTIE MARQUES LES PLUS CONNUES - Echantillons et prix envoyés sur demande

“LAPORTE, MARTIN & CIE

@%@%@ﬁ%@@% ﬁ %é@
1200, 1202 BT 1204 RUR SAINT-LAURENT, .- MONTRTF.AT,

oo 0.0 MRNUPRGTUR!ERS DES seoflo-——

CELEBRES MARQUES DE CIGARES DE L’UNION |

~Aberdeen, = 4, §VZ
 Malw EA
Melrose E .
e ~'la(:ks'[';er]e. AR
' Sans exoeption &h@nrs du Mamhé o thtl e |




j’gssnrauce-v‘m ic

LE' PRIX COURANT

,.__\ ~

3
grﬁce é cette. heureuse combmalson ﬁnauclére I’homme,
en mourant, reconstituait son capital !

S'il est incontestable, comme I’a si joliment démontré
Monsieur Louis Richard, membre de I'Institut Historique
de France, ‘‘ que le revenu du travail, c’est le produit de
‘““ ’homme’’ or, comme il' n’y a pas de reyenu sans
capital, que I'homme est la source de ce revenu ; donc:
'homnie est un capital.

Cette vérité reconnue, comment fixer pour chacuu le

~capital  dont il est-la valeur représentative? c'est’ bien
. simple: un pére de famille ‘occupe un emploi qui lui

restée peu connue au point de vue théonque, surtout

A :’R@;?’Edﬂeu}.d’u Journal LE PRIX COURA.NT. ’

°

MONSIEUR, - .
2 L3

N reponse é. votre almable invi-
tation je suis heureux de vous
adresser ' quelques réflexions

Pl | -sur I'assurance-vie.

: Votre but,-Moifisieur, en

 m’offrant de communiquer
quelques idées . sur ce sujet

pager une--science qui- est

c‘lez notre population.

—cas-de- mort~ -c'est bien 1’ assurance- sur —{a- vxe —

X est sans doute, ‘afin de pro- -

~produit $1,000 annuellement ; donc ce pere de famille .
représente un capital de prés de $17,000 2 6 °/, taux
1€gal, et, le seul moyen pour reconstituer ce capital, en

L

Dans l_’fa_cte de I'assurance sur la vie il existe non seule-
ment des considérations sociales, mais il y a aussi 'ac-
complissement d'un devoir d’humanité, et, c’est pour
cette derniére raison que de nombreux et puissants auxi-
liaires se recrutent parmi le clergé : Cardjnaux, évéques
comme aussi, hauts dignitaires de toutes dénominations
religieuses ont toujours donné leur appui, soit en s’assu-
rant eux-mémes, soit en propageant, par de nombreux
écrits et enseignements de toutes sortes, 1'assurance-vie
comme étant un devoir impérieux qui est la seule garantie
efficace pour les enfants et les veuves contfe la pauvreté,

~~Monsieur-Alfred de- Courcy“*dlsaxt“*““L’ assurance sur

6 Nagt

““la vie, institution merveilleuse, dont I’algebre a posé

“ les bases et dont la morale forme le couronnement.”’—

Clest-une-obligation-pour-les-parents, dit le-cardinal ——
‘“ Gousset, dans sa théologie morale (page 347), de
kgt occuper de l’avemr de leurs enfants.”’ Pour arriver

A eﬁ'et—ll*u y-a aucule m*tltﬂttmacrale—quralrautaut
contribué au bien étre des familles que I’assurance sur la
vie ; et, si.l’on remonte jusqu’'a son origine vers 1'an
1706, alors que ft fondée la prem:é;e compagnie d'assu-
rance sur la vie par le Tr&s Révérend Thomas Allen,

Evéque d’'Oxford, on est étonné de constater le dévelop-

terre), en Aliemagne et, depuis un demi siécle, aux Etats-
Unis.
Ce n'est qu en 1819 qu ‘elles ont été établies en Frauce
Dans ce dernier pays personne n'a plus contribué a

A son but il faut en prendre les moyenset, celui qui sem-
ble le plus facile, n'est-ce pas I’assurance sur la vie?
Les statistiques nous donnent un apergu du percentage
de la population qui est assurée au Canada, et, quoique
nous reconnaissions que les habitants des villes prennent
avantage de l’assurance sur la vie .en-assez grand nom-
bre, surtout parmi les hommes d’ affaires, il n'en est pas
moins regrettable de constater que, dans nos campagnes,
'assurance sur la vie est encore A se vulgariser.

Espérons qu'une propagande sérieuse sera faite dans
le sens d'atteindre notre but

I'enseignement de 1'assurance-vie que Monsieur Eugene
Reboul, membre de I'Institut des actuaires de Londres.
Il a fait connaitre, par ses nombreux é&crits, tous traités
de main de maitre, le principe de 1'assurance-vie appliqué
pratiquement.
qui est un capital, ne doit ni le laisser péricliter, ni périr ;
et, du jour ot des économistes ont appliqué aux masses
la loi de mortalité, les assurances étaient trouvées, et,

Il a démontré clairement que 1’homme, .

Croyez, Monsieur I'Editeur, A ce que vous n'aurez pas
peu contribué au bonheur des masses en enseignant a
celles-ci un devoir moral et social qui'a pour base 1'épar-
gne et la prévoyance. "

Agréez, Monsieur I’Editeur, I’expression de ma consr
‘dération distinguée.

Montréal, mars 1894. P. LA FERRIERE.
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;oLUX MARCHAN DS |,

o cxraqne semineuTe 1‘¢m= ‘ou'vene, indiquant lesquels de nos

articles se vendent A I’époque od le journal paraitra, avertis- <

sant les marchands quand ils doivent s'entendre avec les

| . ¢ instituteurs et se faire ii@diquer les livres d'écoles & acheter ;
suggérant A temps les démarches- 4 faire auprés des commis-

' saires ou des secrétaires trésoriers pour la vente des llvm de

N préjuié-malhcu;éusemént trop commun chez les*myr- :
chands c’est que les articles de ltbra:rié, papeterie, etc.,

2 fle se vendent pas assez pour y consacrer avec profit quelque

peu de leur temps et qu 'il est plus avantageux pour eux de

" ‘g'occuper de la vente de marchandises encombrantes. Ce.
' préjugé, nous voulons tenter de le déraciner en prouvant

; : qu'aucune matrchandise né_,peutl tre d’un plus-grand béné-- é _____récompense, eley o ey R
“fice & un marchand que Ia librairie pourvu qu'il s'ache s'en ! ~Notre annonce devra donc mériter d'8tre lue, se tmuvant

. occuper.
. Etant bien convaincus que notre ligne de commerce
fosil el gagnetmt 2-&tre-mieux- connue; Tious- avons décidé décrire

presque falre un cours de commerce de llhgame et, étant
_toujours différente des précédentes, elle aura an moms le
ménte dela nouveauté S :

t
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o Te Tabac -~ ..o

SA CULTURE ET SA Fumcuxox

~ cultiver avec le plus grand succes le tabac de €uba dans

la vallée du Connecticut, ainsi que dans le. Haut et le
Bas Canada. Si le tabac des tropiques a un ardme plus

"ﬁn celui de la z6ne tempérée a une feuille plus fine et de
meilleure couleur.

Le tabac des tropiques n'est employé — -
qu’a un nombre limité .d’usages, tandis que celui de la
zbne tempérée peut étre employé A tous les usages aux-
quels se préte la plante.

- La culture du tabac varie suivant la varlété le sol,

et l'usage auquel on destme la feuille. Ainsila cu1ture

A Monszeur] M. FORTIER, Aﬁnlréal

Poar le PRIX COURANT

(MY VoK
- N cette fin de siécle, le tabac est un des prin-
R (b

Qf agncole et comme  article de commerce, il

Tep~wn occupe une place 1mportante ‘dans les préoc-

cupatlons des économlstes et, comme article

de luxe, il est deveuu d'une consommation

aussi’ générale que sa culture est ‘devenue °

“ populaire. Le tabac planté ‘est actuellemen,t

cultivé dans prsque toutes les parties du monde, avec
des succds variés suivant le systéme suivi par les plau—
teurs. Cultivé d’abord par les aborigenes’ de Amérique,

- cipaux produits du-monde: Comme: prodmt —leur-et-autissi-de-lafeuille-;—on-cherchait- a—produlre

Dans le premier cas, on laisse la plaute grandir
. ; plus longtemps sur la plantation; dans le: second, on
i 3 e pratique ’ététement 3 une- période-moins; avancée de-la——

priser. .

croissance; On faisait d’abord peu attention'a la cou-

une feuille de grandes dimensions plutét qu'une feuille
de belle couleur et de tissu soyeux. Mais maintenant,

_au contraire, ces qualités sont les plus pnsées et de leur

perfectton dépend la valeur du tabac.

On choisit aussi et on prépare le sol avec le plus grand
-soin ; les engrais employés sont choisis d’aprés la couleur
que I'on désire donmner a la feuille. On croyait d’abord
qu’on ne pouvait cultiver dans le méme Ftat ou dans la
méme région, des tabacs pour tous les usages ; mais au-

~de’la’fagon pnmltWe"que‘cultlvent"les*mces *norrmwh-—-jourd’hur"on cultive-presque—cbte-3-cdte—le-tabac—pour——

sées, il est devenu, apres des expénmentatxons, des'sélec-
tions et d&s essais: sans ‘nombre, une des plantes dont la

les cigares et le tabac pour couper. C’est au point de vue
de Ta finesse de la feuille que la culture a fait le plus de

cultdre emploie IE'plurdmtence—et'de:procédéssmen—progrés—Grécewchoxnudmxeurdu-solttdemgrms—

tifiques.

Lors de la découverte du tabac par les Espagnols ‘et
les Portugais, la plante était petite, I'arbme pauvre et
faible et le gofit cre. Mais des que les Espagnols eurent
commencé & ‘1a cultiver dans les fles de St-Dominique et

‘Jieilfnmdad,_ﬂuapphquétenté_l,amélmr_et_au bout

les feuilles -de tabac du Coxmectlcut ‘de Cuba et de la -

- Virginie ressemblent par la finesse du tissu 3. la :soie la
“plus fine.

Ce résultat n’a pas, été obtenu au prix du’
sacrifice de la force et de I'arbme, mais au moyen de .
procédés perfectionnés de culture et de séchage. .

Le tabac compte presque autant de-variétés que la

de quelques années, on la décrivait comme: *‘ grande,
élancée et attelgnant A _une hauteur de deux 3 trois
verges du sol.”’ ;

A 1a fin du seiziéme sidcle, les Portugais commencérent

> varxétés qui sont actuellement dans la culture,

 famille des palmiers ; les botanistes en ont énuméré qua-

rante, mais ce nombre est loin de comprendre toutes les

Il offre
aussi de grandes différences dans la forme des feuilles, le.

a cultiver le tabac dans leur pays, dont Ie sol paraissait

trés adapté A cette culture et réussirent & augmenter

encore les dimensions et 4 améliorer la quahté de la

feuille, Aujourd’hul, on le cultive sous une plus grande ;

variété de climats qu’aucune autre plante tropicale, et,
que ce soit dans les sables de 1'Arabie, dans les plaines
de I'Amérique du Sud ou-dans les riches vallées du
Connecticut, on sait développer ala perfectlon la femlle
et ses propnétés aromatiques. -

Les progrés accomphs dans cette direction depuls un

demi sidcle sont plus considérables que ceux acquis: pen-

- classes :

tissa et 1a couleur des flcurs. Chaque variété asaqua=

lité caractéristique qu’'on ne trouve pas dans les autres ;
ainsi, une variété aura de grandes-feuilles une autre de :
petites feuilles ; les fleurs de I'une seront jaunes ou roses,
celles d’une autre seront .blanches; celle-ci donnera une
feuille noire ombrune ; cette autre, une feuille jaune ou
rouge foncé. ci une nomenclature d’a peu prés toutes
les variétés actuellement cultivées. :

“Toutes ces variétés peuvent étre” divisées. ‘en trois
le tabac pour cigares, le taba¢ pour pnser et le
tabac pour couper. La premiére classe, pour cigares, .

. danrlenrm ans qui ont suivi lE’dé@uverW*de*lmmprend*toutes*leswanétéremployées -dans-1a-fabrica-——

plante. C’est maintenant presque une science exacte et
la qualité de la feuille est, dans une grande mesure, sous.
le contréle du planteur.

On a cru longtemps que les vanétés crmssant sous les
tropiques ne pouvaient pas étre: cultivées avec succds

sous un climat tempéré ; mais de nombreum ex nences v
, de'date récenteﬂont ’dévmontr_é Le fait -que: il'o,u“'p't_)ilvait*

“ete.

_tion “des cigares; renferme les plus fines. qualités de

feuilles,.comme le Connecticut Seed Leaf, le Havane, le
Java, le Manille, le Mexicain, le Brésilien, le Sumatra,
La seconde comprend toutes les variétés employées
pour le tabac A priser, comme le Virginie, le Hollandais
(Amersfoort) le Brésilien, le Frangais (St-Omer) etc.
La troisi¢me ¢lasse renferme tous les tabacs destinés au

S
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abac A fumer (cut leaf) etd chlquer, comme le Vlrgnme,

le Kentucky, le Mlssoun 1'Ohio, le Maryland le Latakla,,

le Derique, le J ura etc .

Les tabacs de I’Aménque du Sud, sont presque exclu-
sivement ‘des tabacs pour cigares, quoique de qualités
“variées, ils. possédent tous cet arbme distinctif que I’on
exige des tabacs employés A cet usage.

ques ; ils sont beaucoup plus appréciés en cigares qu'en
tabacs 2 fumer. Les tabacs d’Europe ont un arbme plus

- |_doux-et servent principalement 2 la- fabrication—du- tabacﬂabg:‘d‘“l_}r vane, im

® LE me COURANT,

Il en est de -
méme de presque tous les tabacs cultivés sous les ‘tropi-

57

La fige est grosse et dr01te, la femlle (surtout ‘celle qm
est large) est admirablement proportionnée ; le sommet.

- est large et gracieux, ce qui donne a la plante une forme
- plus symétrique que la plupart de celles des variétés plus

petltes

Avant que le tabac du Connecticut efit acquis sa répu-
tation comme enveloppe de cigare, on employait & cet
usage les tabacs du Maryland ou de la Havane; et le
premier usage qu’on en fit fut de l’employer pour le corps
du cigare. 11 était loin d’avou' pour cet usage l’ar6me du

~ a priser.
P‘Pe :
" Le tabac pour cigares, outre son arbme distinctif, doit

-y

“Tes tabacs de I’Orient conviennent mieux 4 la-

dernier comme tissu.

Il brile, surtout celui qui est de
~couleur claire, avec une grande facilité laissant une
cendre blanche on perlée, ce qui est une des qualités les

posseder la qualité de bien braler: Le tabac qui ne brile

__pas’bien n'a pas de valem:pounle&clgares,,onj’emplme,_e;Lou}re,_esLbelleet forte-et suffisamment élastique pour
' supporter saus se briser les mampulatlons de la fabrica-

soit en poudre, soit pour la plpe

CONNECTICUT SEED LEAF

De tous les tabacs employés a la fabrication des cigares,
aucun n'a obtenu une si haute réputation (comme enve-

loppe seulement) que la variété célebre et. si recherchée -

connue sous le nom de Cormedicut Seed Leaf (Feuille de
semis de Connecticut) qui surpasse de beaucoup, sur tous

—les_points,_ les_feuilles_de-semis-des-autres-Etats. ~La—commie-la-plus-fine,-et-comme-possédant-1'arbme ~le~plus—

variété connue sous le nom de Seed Leaf, feuille de seniis;
est cultivée aux Etats-Ums dans le Connecticut, le Massa- -

_._umﬂs._le_llermont,_le_New—Hampshtre,-—l—Etat—de—par—aucun—autre'sur ce-point; -
Les méthodes perfectionnées de culture employées par

New-York, -la- Pennsylvanie, 1'Ohio et le Wisconsin.
Tous les tabacs Seed Leaf de ces Etats sont employés’
exclusivement-pour le .cigare ; mais-le ‘Connecticit Seed

Leaf est A bon droit considéré  comme le meilleur tabac’

pour I’enveloppe des cigares, a cause de }a supénonté de
couleur et de tissu et la facilité avec laquelle il briile. La

plus estimées dans un tabac pour enveloppe. La feuille,

tion.
Les différentes nuances des deux couleurs, brun clair

“et brun foncé, sont aussi les plus belles et les plus ‘déli-

cates- de celles de tous les tabacs employés a la fabrica-
tion du cigare. La couleur de I'enveloppe, toutefois, est

_simplement affaire de gofit ; & l'origiue on recherchait la-

couleur brun foncé ; maintenant on préfere.la couleur
canrielle claire; la feuille de cette couleur est considérée

délicat. Le tabac Seed Leaf a'la grande qualité de briiler
. facilement et, le Connecticut Seed Leaf n’est surpassé

les planteurs ont fait de cette qualité de tabac la plus

-proﬁtable de toutes celles que:’on cultive aux - Etats-

Unis. On n’est pas d’accord sur son origine; les uns
prétendent qu’elle provient de plantes ou de semences
apportées de Virginie ; d'autres croient qu'elle provient’

plante croit jusqu'a une hauteur. d’environ c¢inq pieds ;

les feuilles ont de deux pieds et demi A trois pieds de -

longueur et de quinze 2 vingt pouces de largeur ; ‘et ces
grandes dimensions en font les feuilles idéales pour I'enve-

" de graines apportées de Cuba.

- Les probabilités sont en
faveur de la premiére théorie, car on cultivait le tabac
dans les jardins de la Nouvelle-Angleterre sous le régne
de Charles Ier.

_loppe qu'il faut-prendre dans-lafeuilie 4 une-assez grande——Quoiqu'il-ensoit,on—a Téussi—Aforce de soins et de

distance de la nervure centrale pour qu'il n'y ait pas de
grosse veine. . ‘ :

La couleur de ce tabac est une couleur cannelle foncée
ou claire, deux des couleurs les plusa la mode dans les
tabacs américains. - La plante est robuste et vigoureuse
et mfrit en quelques semaines ; avec une culture intel-

ligente, on lui fait atteindre d'éﬁdrmw dimensions. Il.°
y a deux sous-variétés de Connecticut Seed Leaf; I'une

alarge feuille, I'autre 3 feuille étroite, 1a premidre est la
Plus estimée parcequ’elle -est plus avantageuse a décou-
per, tandis qu’elle mdrit et séche aussi bien que ’autre.

recherches 3 produire une feuille de tabac qui touche de
trés prés A la perfection, au point.de vue du tissu. Quel-

. ques feuilles choisies de ce Seed Leaf donnent au toucher

cette douceur qui caractérise le satin et la soie et nous -

‘avons vu des échantillons dans. lesquels il était presque

impossible de découvrir des veines ou quoique ce soit
qui indiquét que 1'on palpait une feuille,

A ce point de vue, il est absolument remarquable, car,
tandis que la feuille est trés grande, la. tige de la feuille

et les neryures sont trds petites, pas. plus grosses, cer-
‘tamement que dans beaucoup d’autres’ vanétés A petites

- Ce tabac atteint sa plus grande perfection dans lesriches
prairies de la vallée du Connecticut, ol on le cultive sur

une échelle plus ou moins grande, ‘depuis prés d’un
demi-siécle,

C'est une des vanétés les plus omementales de toutes.

feuilles. Depuis qu'on a commencé A le cultiver dans la

vallée du Connecticut, on s'est constamment attaché 3 le

perfectionner dans le sens des qualités nécessaires A une
bonne feuille pour enveloppes.
(A suivre)
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-50C. De sorte qué, lorsqu'on avait payé le foin No 12 la

campagne, presseé- et—lwre—a—bord -des-chars; de-$8.50 &4 -

$9.00, il ne restait pas grand'chose pour le marchand.
- Aprés la cléture de la navigation, il fallut expédier le
foin par New York et par Boston ; si le fret sur navires

* fut un peu moins élevé d'abord, il y eut & payer en plus
le transport par chemins de fer. Puis, les marchés euro-
4"péens, ayant un peu haussé, le fret maritime  augmenta

davantage, de sorte que, méme avec des prix plus élevés

.4 Londres ou & L(verpool |Lfalla1t payer ici moins cher-
@qm'_lp foin -

i 2

2 Ak-réc,olte‘ de foin de ‘189-3 a gt

g «_.vlnce_g\e_Québechdans;cellec

*- @'Ontario ; on estime qu'elle a
'.'prodult aprés. déduction faite

- des approvisionnements néces-

=¥ locale, quelque chose comme
200,000 tonnes dnspombles pourl’exportatlon

Gréce 2 la-disette de fourrages en Europe, il y a eu

“pendant tout I'été et cet hiver.une grande demande pour -

I'exportation en Eui‘dpe I'exportation aux Etats-Unis,

quoiqu'elle-ait été un peu moindre que I'année derniére,

” trés abondante dans la pro- Je France et en Angleterre et que, par conséquent, la con-

sommation-du foin- dlmmuerles prix baissent, sans que

~'saires pour la consommation

Maintenant que les animaux sont au pﬁturage én

s le fret soit diminué, de sorte qu'il faudra encore payer

moins cher de premier achat, pour pouvoir exporter

sans perte,-

Glasgow, de 8o a 85 shillings ; 2 Liverpool, de 85 a 9o
shillings et 2 Londres, de 95 a 100 shillings ; avec le

. fret a 62s, 6d. et rare A ce prix.

A Boston, il arrive chaque semaine d’immenses quan-
tités de foin, de 400 A 500 chars, pour la consommatlon
locale, et les'prix. baissent, le foin extra ayant toutes les

A Theure actuelle, le prix du foin ‘canadien’ est, &

parcequan—a—euausm—une-bonne-receltevdanrl’mxestma ~—peines-du-monde-A-se-vendre-a-$17:00; ce qui; en-dédui=—
“sant $4.00 de fret et $4.00 de droits, plus $1.00 pour le -

pris cependant un certain nombre de chars de foin,

Mais ces dlveraes exportatlons qul ont attemt au pre-,

vendeur, laisse tout juste $8.00 pour l'expéditeur

est, environ-100,000 tonnes, n’ont- pas pris plus de la
moitié de-notre foin disponible.” Dans le Haut-Canada,
il y.a encore énormément de foin qui s'ofire sur le mar-
ché de Montréal et, dans la province de Quebec ily a

II'n’est donc pas possible aux exportateurs d'expé-

dier en Europe ni aux Etats-Unis, en payant a la cam-

~pagne le prix qu'on demande actuellement. Et pourtant, -

il faudrait pouvoir exporter encore 100,000 tonnes de
“foin avant la prochaine récolte, si l’on veut que cette ré-
_colte puisse elle-méme se vendre, -

des localités ot I'on n'a pas encore pressé une tonne de
lUlll [¢1 l .umee ’

On se demande ce que les cultlvateurs vont faire de
tout ce foin, surtout si nous avons encore cette année

_ une bonne récolte.

Il y aura sans doute moyen de s’en défaire ; si les cul-
tivateurs comprennent bien leurs intéréts, ce sera de le

vendre 2”un prix ‘qui en ‘permette I'exportation, dés.

qu'on pourra le presser. Aux Etats Unis, on en prendra
beaucoup, s'il est 2 bon marché, parcequ’on le préfére

~ comme quallte Il y aura aussi moyen de continuer &

 Liverpool et de $2 5 002 $26 002 Londresr Or il fallait

exporter en ‘Angleterre, mais. & condition qu 'il puisse
s'acheter ici a bas prix. | : -

Depuis le printemps dernier, le foin canadlen a
valu, sur le marché de leerpool dego 295s. sur celui

de Londres, de 100 2 105s. soit de $22.503 $23.502

La seule chose & faire dans I'intérét du cultivateur et

du commergant, c’est de se décider A vendre 2 des prix
pei'mettant I'exportation, et de vendre au plus vite, car
il est évident que le foin le ptus tot hvré sera encore le
mieux payé ’

- En attendant qu'ils pu1ssent commencer leurs travaux,
il faudrait que les cultivateurs profitassent du temps qui

serait peut étre risquer de voir le foin chauffér quede le
presser avant que la neige ait complétement disparu, et
que les tasseries soient bien séches ; mais, I2 ol le foin a
. été engrangé dans des bitiments bien clos, on peut le
faire dés a présent ; pour le reste, ‘il vaut mieux atten.
_dre encore un peu.

Mals il faut surtout que I'on ne vienne pas exiger des

- leur reste libre pour presser leur foin et le charroyer. Ce

payer de 55 a 6os. de fret ; soit de $11.00 a $1200 il
restait, par conséquent, a l’exportateur de- $1 1.00 2
$12.00 pour son foin ; ce dont il faudrait encore déduire -
les frais de chargement, de déchargement et d’assuran-
ce, soit 5oc. partonne, le fret par chemin de fer j jusqua

Montréal de soc. h $l 00, et la commlssnon de l'acheteur

prix exorbitants ; pour exporter, les expéditeurs ‘ne

peuvent pas payer maintenant plus - de $6.50 & $675 |

pour le foin No-2, et de $7.50 2 $7.75 pour le foin No
- A pressé et livré & bord des chars, Est-ce que cela ne
" vaut pas encore mieux. que de le lalsser poumr dans les
grangw?

‘G, T.
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3 Commerce @unadien.

dnaﬁgemﬂtd'gdéeése © % Robin et Sadler, Montréal

traners

N. F. BEDARD, actuellement 17, rue William, | A manufacture de courroies de transmission Robin et = -
M. Montréal, informe les fromagers et beurriers qu’a, ‘1, Sadler de Montréal est depuis longtemps connue de . - .
partir du Ter mai prochain il transportera ses bureaux et ~ tous ceux qui ont des machines en opération pour 'ex-
magasins au No 34, Foundling, entre les rues St. Pierre- cellence de ses courroies dé transmission. S'étant res-
et Port. S e S . _treinte 2 cette spécialité; la maison in_ ]
" ‘ _ 2 en etat de-fournir ce qu'il y a de mieux dans le marché ;
e S SR e .. -elle a fourni' dernié¢trement 4 la- Cie Royalé d’Electricité.
-~ R. B. Archambault, Montréal ~ une énorme courroie de transmission, la plus large qui
» oo e o o existe en Amérique. Llexcellence des” matériaiix em- *
R. E. ARCHAMBAULT, autrefois de la société = Ployés et la perfection dé la main d’ceuvre caractéfisent
M. . Archambault & Roby, est revenu récemment des tout ce qui sort de lamaison. - -~ ...
Etats-Unis ol il d dirigé pour le compte de la premidre Nos industriels connaissent. déja depuis longtemps le
maison de Chicago, les plus importants travaux de déco- .- Chemin du magasin de MM. Robin et Sadler, rue Notre- -
ration de I'Otiest des Etats-Unis. Il ouvre maintenant ‘Dame Ouest, et les fromagers et beurriers qui ont besoin. .+~
un atelier au No 147 rue St-Laurent et sollicite le patro- de ses Pfod“‘tf’" ne sauraient étre mieux servis ailleurs, -
nage du public-de Montréal. Sa spécialité, c'est I'ensei- )
gue ol il excelle sous tous les rapports ; travail artistique, R » .
prix modérés. et prompte exéc}ltion., Faire vite et bien, .. Dominion Corset Co., Québec

(o]

ISES)

- voild sa devise. -

: = : .» QOUS Ia raison sociale “Dominion Corset Co.” s'est
e : o fondée & Québec une industrie canadienne main-
_Villeneuve & Cie, Montréal =~ tenant florissante, celle de la fabrication des corsets.. ..
» T T e —Pourvue d’ouvriers et d’ouvriéres habiles, n’employant——
A manufacture de MM. Villeneuve et Cie, quoique de que des matériaux de qualité supérieure, la “Dominion
date récente, a déja conquis droit de cité par tout le : Corset Co. produit un article sérieux, bien fait, d’une
_Tayﬂn-eiabﬁcaﬁbrsbiguém&—ﬁﬁ—bﬁﬂhﬁfx—dé—élast1c1t{:.-nncomparablerd;‘unts_ghghté—extraordmalre“er—"
" tabac. en feuille, garantissent que les cigares de cette = d'un fini irréprochable, qui a une grande vogue dans tout
manufacture seront toujours de bonne qualité. Unsys- le pays. Le corset de’ cette manufacture, ‘en grandeurs
téme judicieux d’annorces et de publicité par chromos, trés vari€es et en différents genres de matériaux n’a pas
gravures, etc., ont rendu populaires partout ot 'on vend . de supérieur au Canada. Yo,
des cigares, les marques ** Little Buck,” ¢* Blackstone,”’ Le commerce de la campagne, ainsi que les marchands
etc., ete. Aussile chiffre d’affaires de la maison a-t-il de nouveautés et de mercerie des villes ne peuvent se
pris un essor étonnant qui: ne paraft pas devoir s'arréter  Passer de ces corsets de premier ordre, qui, avec des prix
deSE =7 ‘ ) Sy ; Todiques, trouvent invariablement e moyen de satisfaire_
Le commerce doit s’apercevoir de la popularité des Ia clientéle. '
~ cigares de la manufacture Villeneuve et Cie et ne man- : m———
fuera pas Ceia'en tenir assorti,

M .~ Jos. Quevillon & Cie, Montréal

: b : POURQUOI ne pas encourager une maison,canadjenne
. .N. F. Bédard, Montréal - I /- dont les produitssont au moins égaux aux meilleurs
S SRR o e e A Y _ produits d’autres maisons et supérieurs 4 presque tous?
v NOUS avons eu si souvent & parler de M. N. F. Bédard ~ MM. Jos. Quevillon et -Cie ont, rue Champlain, un éta-
dans nos revues du commerce du fromage, que tous blissement de charcuterie ot tous les produits du porc .-
ceux de nos lecteurs intéressés  cette branche de com- sont fabriqués, préparés avec soin et mis en vente A des
merce le connaissent, au moins-de réputation. - , . prix trés bas. On n'y emploie que_ 1e. cochon canadien
Nous - désirons signaler aujourd’hui 3 I’attention de - dont la supériorité sur le porc américain est connu de
nos lecteurs 1a canistre ‘“ Empire, State’’" dont il est le tout le monde, A cause des méthodes d’élevage, d’engrais-
seul agent pour la province de Québec. ' Le ‘‘Jourhal sement, ete,. - S gk
«’Agriculture ’’ (novembre 1892) disait & propos de cette Une spécialité de MM. Jos. Quevillon et Cie, que nous
canistre. ;o s Nl T R S ey v oo U tenons A signaler A nos lecteurs, c'est la saucisse de
. ““La canistre 3 lait ** Empire State’’ est ce qu’il y a Bologne, qu’ils liyrent aux marchands sur commandes
~-de_plus-parfait-inventé-jusqu’a-ce-jour.—Grice-a-un——par-téléphone-ou-par-lettre; les €piciers—de-la-villeétant—
‘ingénieux procédé, on peut remplir cette canistre jusqu'a  desservis réguliérement par les drivers de lamaison. . -
deux doigts: du bord: et effectuer le transport du lait sur - - Ces saucisses de Bologne de MM. Jos. Quevillon et
les plus mauvais chemins de campagne, sans qu’il s’en = Cie sonf faites de mani¢re a pouvoir se conserver parfai- -
perde une seule’ goutte.  Une autre amélioration pré- = tement par tous les.changements de notre climat, méme
cieuse consiste en une nouvelle méthode de ventilation: pendant les plus grandes chaleurs de l’étéT ; la maison les
faisant partie du couvercle. On peut laisser cette canistre - garantit et de:plus elle promet une récompense 2 toute -
dehors pendant 1a pluie la plus forte sans que ’eau y ‘personne qui prouvera qu'il y a une meilleure marchan-
pénétre, tandis que le lait est toujours bien ventilé.””” ' dise de ce genre sur le marché. ) :
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Secrétaire et Actuaire.

Lo'Ts'A‘smn

_A Vendre

Résldences
WEté

A Vendre

'MARCOTTE\ FRE-R-ES

| et sur les rues BtoDenis. 3 lot.s t 70o le

m‘ont{n,‘loyer $360. - Terrain
-1-ple

s]_ 100- A I‘o\‘g_uag_tg‘h rue Chambly, une

$7 600 RUE LAGAUOHETIERE prés des
‘Allemands, deux bonnes maisons en

lme de taille et brique solide, 41 x 36,4 deux

Xt:ﬁ:a avec soubassement ¢ et grenier, terrain WI

"RUE ST. PA rés de St. Fra
342,000 sols-Xavier N B e
& trols é de 28 et 31 x 49 avec entrepdts en
arriéro de 134 x 24, terrain 10,057 pieds.

RUE DES COMMISSAIRES, coin
$18 000 de 8t. Frangois-Xavier, un :l'pe
masuin et entre,

4 quatre étages, superficie 2,367 pi

$10 000 Un bloo (&e esﬂ g:l:ona, 12 lo%emenfa.
Anne., Loyér annnel $1,140.00.

Un d nombre de lota vmnta 4 La

avolsf t 1a manufac! d)
&!6 et 6 lots

& $1.00 lo pied, et S8herbrooke et St-An

en tout ou en purtle. de 25 centins 4 $§1 le p od

33 000 RUE bso}"A}gDﬁE m:l:on de ﬁxw
’ en [ ue, 4 étages, 2 loge-
qu 30, ler étago.en

t en pierre de t&l:edeﬂ&x&) .6, |

: 116 Rue ST JACQUES Hontréal

- Téléphone 1251,

C. J. MoCuara, R. A. mmwmnm
Toronto. Montréal. -

MeCUNE & MANWARING

' DE MONTREAL £t TORONTO

COURTIERS DIMMEUBLES

ET PLACEMENTS

T BURBAUX e

47 IIIiE ST-JACQUES, |. (8 RUE VICTORIA

; |$2,400-—RUE PANTALEON maison 40x 2,

en bois et bri ue.2 étages, { loge-.
ments, loyer $276. Terrain mq 68 .

v_deux -Jogements,
solnge en plerre terrain 70 x 140. Conditions facilcs.

35 000 A LAPRAIRIE, rue Ste-Marle, une
maison en brique solide, sol en

glom, couverture en terbhno de ﬂ x

ien finie avec e en all nged

et écuries, 15 a]ipartementn, ea elaquednc. Ter-

rain 51'x us ‘en 000 pleds de terrain

atbenant., falsant front sur deux rues, supcrficie

45,000 en tout. . Véritable spéculation.

Une flle compléte du Oanadian Ilustrated
es, L'O,

ENCANTEURS

-Agents d’Immeubles

Avances faltes #ur consignations »
Emprunts négoolés sur hypothéques.

No 89 rue 8t-Jacques,

JOHN MORRIS
- AGENT D’IMMEIIBI.ES

Assurances Contre loFou, .
‘ Prots sor Bypotheques

.mee,La

les améliorations m
*| sirabl

News, 28 volum 14-volumes;|
L'Fcho du Cabinet de Paro siale, 15 volu.
Canadienne, de 1863 & 1892
forte et élégante.
blbllothéqne publlque et privée.

$12 000 A LONGUEUIL, & vendre ou & échan-
ger, cetto splend!
que solide & quatre étages de 45 x 40 avec toutes
t_les dé ces-d

28 volu-
Convenahe pour

de maison en bri-

odernes @ pendan:
es, Terrain 50,000 pieds en superficie.

Rue St-Denls; rés du_carré St-Louis,
$7 000 aison en plgm ot brique, 4 éta, .

2 logoments. swoo hangars, etc. Conditions faciles.
37 000 RUE ST EUBERT entre onne et
maison mment

. déoorée [ deux l&gemonts en plerre de taille et
brique solide de 40, avec et écuries.
Terrain 25 x 80. -Ruelle en arriére. -
La moitié -indivise du magasin No 220
$7,000 ru e Saint Paul et 69 rue des Com
missaires. -

sdas mg;

e}

MONTREAL. _
~Téléphone-Bell-2433-

" JOHN JAMES Bno Architecte.
JOBN JAMES BROWNE & BOK;- Amud'lmmenblea

llvmdédruuhem vondroon
soquérir des

" Adressez-vous &

JOEN JAMES BROWNE & SON

_TORONTO. - .

PROPRI ETES

===

—

WNTREAL
(Batigso Nordheimer)

Evaluation de proprlélés, '
it Rbglement de pertes d‘ineend!c

m’m A PRETER
Créances achetées & 5 et 6 p.c.

L. BELANGER

- =—NOTAIRE —
58 Rue St. Jacques «t us Rue Violmlon

NOUYELLE LIGNE BLECTRIQUE

AUDITEUR ET COMPTABLE, -
Agent d'nnmenblu. do

de finan.
ot Collection de ;

A BN BITAOQURE
Téléphone 2300, =2

J. A. GRENIER

Arpenteur-Ingénieur Civil
‘SOLLIOITHUR DE PATENTES

107 Rue St-Jacques, - - Montréal.

 Btisse “Impérial,” Chambre No. 18, TéL. Bell 2508.
Arthur Vincent. " L.’Achille Dufresne.
VINGENT & DUFRESNEH

ARCHITEOTES

énieurs-Civ A
g déraux. §§"é¢

solliciteurs de Brevets
d'invention. :
Montréal.

J. N. BHAUDRY,|

nteurs Provincianx et Fé- 3

AT DEPOT DUCPE.R.
. 8t Louis du Mile-End .
— R ——

“|Au’ SAULT AU RECOLLE'I'

p Fréts et Emprunts effectués aux taux les plus |

A VENDERE
Quslq_nosJolis Blocs pour Snbd!vislon

27 A cOté de la ligne, '
" DES LOTS DE $550A8800
2 Bnrhmlt-unrut.

ALBERT B, LEWIS

17 Rue 8t-Jacques,.

Bureau du soir : 326 Rue St-Denis, et t’Doﬁgueuﬂ.
: id :

il " lmlls s'u lwuquol.lontt éal.
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" M. Pyke est aussi le seul agégt_&uﬁQanada«PQ“Ll"’:

——— LK PRIX COURANT:

' Renaud, King et Patterson, Montréal
OUR 1'élégance de leurs meubles, soit de maison, soit
de bureau, pour le fini et le gofit artistique de la
décoration, la solidité -de la fabrication, la beauté des
matériaux, la maison Renaud, King et Patterson peut
rivaliser avec ce qu'il y a de plus populaire dans 1'ébé-
nisterie. On va.chez eux, non seulement parce que leurs,

prix sont trés bas, mais parce qu'on est bien 'servi; non

seulement parce -que les meubles qu'ils fabriquent sont
bien faits, mais parce qu’ils en ont un choix immense, un

assortiment complet et que chacun y trouve les meubles

5iis-de Ta mode, 1es dernieres comi-
binaisons de confort et d’élégance sont représentées dans
leur magasin, ol nous conseillons A tous nos lecteurs

daller faire une visite lorsqu’ils seront sur le point de

 Pharmaocie Picault et Contant, Montréal
- IL'N outre de leur pharmacie de détail, MM. Picault et
: Contant font depuis un certain nombre d’années le
commerce en gros de médecines brevetées et de toutes
les drogues et produits pharmaceutiques vendus géné-
ralement par les marchands d'épiceries de la campagne
et des villes. Les quantités considérables qu'ils achétent
de. chacune de ces substances léur permettent de vendre
‘aux meilleures conditions du marché et la’ réputation
de la maison est une garantie de la qualité de la mar-
chandise.,, . - L e

_Ces messieurs font yne spécialité de la ve
ique en, gros boucauls, et aussi en boucau
et 501bs. ‘ . g

Nous ne saurions done recommander trop fortement a -
nos lecteurs, de demander des cotations ou d’envoyer

(] e i
e 100 lbs.

Is d

déménager ou de se meubler une maison. -
» [}

James Ww.: _Py_l;e, Montréél

OUS ceux qu'i'vont dans leurs ateliers des machines en

- métal poli, savent quels soins sont nécessaires pour
coriserver le brillant de ces piéces ‘et empécher la rouille
d’y mordre. . Une composition spéciale, la * MANNOCITIN,’
introduite ici par M:-James W. Pyke, 35 St-Frangois--
Xavier, Montréal, préserve les métaux polis de la rouille
tout en leur conservant le poli, le brillant, des surfaces

exposées.

" 1475 rue Notre-Dame, Montréal. =~ -

leurs commandes” 4 la Pharmacie Picault et Contant,

‘Brodie & Harvie, Montréal

S’IL est une maison dont les produits sont connus dans
le commerce d’épiceries au Canada, c'est bien la
-maison Brodie & Harvie, dont, depuis un. temps immé-
morial, Tes farines ptéparées forment un des articles les
plus populaires dans toutes les classes de la clientdle.
Cette réputation. qui s’'étend depuis Terreneuve jus-

peinture ““MANNOCITIN’’ pour les couvertures en fer- ‘dans le choix du blé employé, dans la mouture de ce blé

blanc, tble, etc. Avec cette peinture, plys de rouille.

et dans la pureté des ingrédients qui donnent A Jette

A part ces-deux spécialités-M-Pyke-fait-aussi-un-com=

_merce considérable de’ fers, métaux, aciers, etc. Il
sollicite la correspondance de ceux qui ne pourraient pas
venir 3 Montréal et donnera une attention toute particu-
liére aux commandes qui lui viéndront par la poste.

—farine préparée la propriété de lever par sa propre fer- -

Partout on la trouve recherchée et faisant sa clientéle
A 'encontre d’autres farines préparées qui sont offertes 3 -
meilleur marché. Il n’y a qu'une supériorité réelle,
incontestable et permanente, qui puisse accomplir cela,

et nous ne croyons pas qu'il soit nécessaire d’offrir
d’autres témoignages en sa faveur

mentation, sans addition de levain ou de levure étrangére.

I/Equitable-Vie

" N]OUS attirons I’attention de nos lectéurs sur la page

d’annonce de la Société "d’Assurance-Vie L’Equi-
table. . Cette.compagnie est ’utie des plus grandes cor-
porations financiéres du monde et c’est elle qui a inaugu-
Téici le systéme tontine qui est devenu aussi. populaire
que rationnel puisque ce mode d’assurance unit le double
but de ‘la prévoyance en cas de mort a celui d’un rende-
ment important 3 P'assuré s'il atteint la période pour
laquelle il est assuré. Les polices de cette compagnie
sont exemptes de toutes restrictions et sont aussi des
plus libérales. P et :
L’Equitable a pour conseil d’administration cinquante
citoyens tous aussi marquants, par leur honorabilité
que par leur position responsable. Cette Société a nommé
tout dernierement un de ses directeurs en la personne de
Monsieur Van Horne, Président du Pacifique Canadien.
Aux patrons de I’assurance nous ne pouvons mieux

. .Anchor Medicine Co.,” Québec

~ ES préparations de la ANCHOR-MEbiciNg-Co,ne———
sont pas de ces remde sauvages dont on doit la
découverte, soi-disant, 3 une tribu disparue ou i un
missionnaire décédé ; ce sont de véritables préparations
médicales," approuvées par la faculté et dont les éléments
ont été choisis avec soin, et mélangés avec art, par des
médecins d’expérience. . ,

Le REMEDE ANCHOR contre la faiblesse devient un
des toniques les plus populaires ; ses effets sont certains,
son action est rapide et il convient également 3 tous les
sexes et 4 tous les 4ges. ILa, compagnie, d’ailleurs,
I’annonce d’une manidre trés intelligente dans les jour-
naux populaires, par circulaires et par affiches, de ma-
niére 2 en assurer la demande dans toutes les parties du -

faire que dela recommander d’une maniére toute spéciale. pays. _Aucun marchand de campagne-ne-devrait-man-——

L’honorable S. P. ‘Stearns, ancien consul-général pour”
les Etats-Unis, au Canada, en est le gérant !
et notre compatriote bien connu: Monsieur Philippe La
Ferriére est I'Inspecteur de cette compagnie. Inutile

Frangaises et Anglaises, comme aussi sa longue expé-
rience en matidre d’assurance-vie etson honorabilité bien,
-connue le Tecommandent tout spécialement i la clientele. .

principal ici- -

quer de s’assortir de cet article, ainsi que des autres
préparations-de. la compagnie qui fait' au commerce un
escompte sérieux.. Sa liste comprend actuellement le

: : . - Remede ‘‘ Anchor™ pour la Faiblesse, les Pilules Toniques
d’ajouter que les étudeés’ approfondies faites par M. La

Ferritre soit en Europe dans les grandes: Compagnies -

.du Sang du Dr Nelson ; le Vermicure Frangais, pour les .
vers, et le-Castorol, huile de castor composée. .

. La compagnie doit ouvrir ce printemps, 3 Montréal,
-une succursale qui sera sous la direction de M. Gustave
Piché, ci-devant de la: maison Piché, Tisdale et Cie. .

»qulauxnIles-GhariotteA;meano]ombiewAnglaise,"'"a“*‘été“"“‘;‘ '
—acquise-et-s’est-maintenue-par-le-soin-constant apporté
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FONDS DE R ERVE - 216,000

' L'Hon, ALPH. m';sum)m Président.

M N, Vice-! t,. 5

DUMONT LAVIOL W
DE MARTIGNY,

A, L.
JORL Linggllmnnn. Dlreownr-aérant.
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‘| CAPITAL

— mavqus.
La Banque du Peuple
“ FONDKE EN 1535

- $1,200,000
600,000

RESERVE- - - - -

JACQUES GRENIER, Ecr., Président.
J. 8. BOUSQUET, Eor., Calssier.
WM. RICHER, Assistant-Caissier.
ARTHUR GAGNON, Inspecteur.

Laurentides,Q.,- ' - H. H. Ethler, £
: EM.Q.. Qs i')' P. de Martigny, , *
8t. vaeur. éboc. N. Dion,.Jr. “
ébeo, rue 8 Jean. ? Lefl‘;o. Jr. ::
Frar sueyneld_"‘ *1. o Martigny,
Vlotorlnvlﬂe. - .
- Plessisville,- RA.NOI!.IBEA‘ ?iolx’c' 0"““" Bt = .B n:nmnn:izu'r D'EPARG :
8t. Jean-Baptiste, - M. Bourret, . gérant. N Drean ynaiiel ot :::-3,‘“’"“"‘“
8te, Ounégond : G.N Ducharme, s Londres. Analet: The Cl limited.
8t. Henrl, - er, ::, urls.“' 080 » cldludalolhnk
RueOnt«lrlo. . D.-W et, iy {‘:,“ ”’"k'r ki
!nndru.Anloum ucram onnafs. : ow-Xor { raders Na/ n
BT Gl mul‘.’omwco Ladenburg, Thalmann & Co.
New-York, " Nati nk of Republlc. Pasion, {N tional Bank of Redemption.
o Bank ontreal. Collections dans tout le Canada aux taux les
Boston, The M ts Nat. Bank. | plus bas. -
oo The Merehants Back of Canada. cukmt%":u‘:ﬁl?o%'ﬁu," muga%g“&rgn?;
" ()
Rt : _ Bank of British North America. | les parties du monde.
__UBALDE GARAND. TANCREDE D. TERROUX.

__GARAND ~TERROUX&- b,

BANQUIERS KT COURTIEBS

——*Nu—srl'lmo D’armes.-MON'arAL "By poth

lcireu do oommeree Mhe és.
toutes les partl on de I'Europe et de 1"
-Traites des" p&yl trangers encaissées aux taux- les
‘plus bas.  Intérét allouésur dépou. tran-
"sigées par oomapondnnoe

Xmérlqne

‘M. L. J. LACASSE

; SUCCURSALES :

-| Québeo, basse-ville, . . . PB.Dnmounn.gémnt
Qushos, b ' . . . Nap.Lavo
Trois-Riviéres, . . . . . P. _Panneton,
sz. géro;:e """"" YA 'll‘i‘::{p"o “
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° “"
8t. Bnclnthe. «“s o« J.Lafram! unhe o

Nouvell Ecoue,mmn{‘:t Nova-Scotia. -
velle- oV
T Prince-Ed

CORRESPONDANTS
umdreo, Ang.; MMu}mMﬂh. Currie & Co.
\w-York, Tho National Bask of lgmi!apnbllo.
Hanov Bank.
'I'he National Revere Bank.
Ontar!o, La Banque Molson 2
Nouveau-Brun

edu ouard, Merchants Bank of Hnlifu

RODOLPHE BRUNET & CIE

T COM PTABLE;

BANQUIERS — —

Auditeur et Agent Finan’oier

'l'ransactlona sur effets de commerce. Préts aur |

&o &Qb8. A VAnces sur garaniies porsannollea
et Recus d'ontrepot, Colloctions, Traites, Encalsse
ment de chéques, etc.

Correspondance sollicitée.

No 7 Place d’Armes, ' Montréal
e (Ed_lﬂcq dela Banque Jacques-Cartler.)

MARBLE AND GRANITE WﬂllKS

FAUCHER & Fils

Cote des Nelges Montréal

- JOS.BRUNET

—————Importatonr etrmanumtnﬂerdo—m
Monuments, Tom
Copings b3

18 Cote Saint-Lambert .
./ MONTREAL

Fsmmpéens—muets—et—ehequea
regoivent des Dépdts, ete.

Sirop de Terebenthme

Dr L AVIOLETTE

En vente chez tans les épici

‘Importateurs et lafohgndo-ﬁri’onuim

Bois ot Gaenitures.de Voitupes |

Fournitures pour Carrossiers 8t Forge-

Propriétaire; J. 6. LAVIOLETTE, '.D 232 rue. 8l Paul.
Voir aux prlx-counnt.sies prix pour détailleurs.

“ LE CONSTRUCTEUR ”

:‘REDUCTION

- % . (2Béme année).
—rons, telles que Feren-barres, Acier, : -
bes, Chamiers. Poteaux,| ' Charbon de forge, Peintures, " |- Monitenr Spéclal des’ lndnstrles du For.
* &0 Cimertores o Vernis, etc. JOURNAL HEBDOMADAIRE
Répnratlonu on tous xonm&desprlxtrés modérés. NOS _796 é’ 802 Rue Cralg, lI:l(}nstrlel l?g:\ll:‘leﬂﬂ :ma;ge:;eggﬁ Ottg:.
Résidence : ). BRUNET, Cote des Neiges. . MMONTREAL. -+ - |Jachses purmaqwhotues of industrics ai-
Téléphone 4663, Té1éphose 576 © ' PARAISSANT LE DIMAWCNE. .
.| DIRECTEUR : ' |
D E 50 P C MAURICE ALBERT,
- ruedu loehor. Pull.
Dans les taux d’assurance sur batisses situées dans la cité‘de Montréal i I
eﬂectuée depuis les mois de mai: lwl. Prlx de l'abonnemont i)
I AR A ; i FRANOE, 2. -  BETRANGER. 27
Cl(‘fd ASSIII‘&IIOG Mutuelle OOIIU'G IO |‘0ll s,
No 2307. -

- DE LA OITE DE MONTREAL -
Burea.u No. 9 06te Samt.-La.mbert

Dame Mathilde Brien dit DesRochera, des cité et
district 'de Montréal, épouse d’Ignace Bourget,
presseur, du méme lieu," diment autorisée & ester
en justice, a, ce jour, intonté une action en aépan
’tlon de blens contre son époux. :

tré mars 1¢94.
Moniréal. ¢ Listis Magsr.
Avocatdah Demnderesse.
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-~ LE PRIX COURANT.

* T "'W. Telmosse, Montréal :
TELMOSSE est un des pionniers du commerce -de

1 gros, en épiceries et provisions de la rue St-Paul.

Il faisait affaires autrefois avec M. G, G. Gaucher, sous
la raison sociale de Gaucher et Telmosse et s’est séparé
de son associé il y a un peu plus d’un an. ‘Depuis cette

époque, M. Gaucher s'étant occupé spécialement du com- -

merce des produits agricoles et provisions, -farines, etc.,
la clientéle de I'épicerie est restée a M. Telmosse qui a

su, -par sa libéralité en affaires, le choix judicieux de ses

marchandises, 1'attention et le soin avec lequel il exécute. ¢ ‘
les-commandes, non seulement conserver 1’aticienne clien- —existe une-foule de-marque

U d 1ld a (1] -
- Secondé’ d’'une manidre admirable par ses deux fils,
M. Telmosse a su donner 2 son établissement une position

de premier ordre dans le commerce ; son stock trés consi-

dérable et parfaitement assorti garantit toute satisfaction
aux détailleurs qui s’adressent chezlui et 1’on est sfir, en
faisant affaires avec lui, d’étre traité honorablement. et
libéralement. '

-

The Standard Boot Co., Lévis, Québeo

A nouvelle manufacture de chaussures de Lévis, de la
Standard Boot Co, est dirigée par des praticiens de
grande expérience qui, tout en fournissant au commerce
un article de premiére qualité, peuvent le donner a un
bon marché véritable, avec des termes d’une trés grande
__libéralité. La spécialité de la_Standard Boot Co, c'est

: 65“

W. D. McLaren, Montréal

UNE des premitres conditions du succds .pour un
: épicier détailleur, c’est de n’avoir'en vente que des
articles de qualité incontestable et de valeur reconnue.

Si I'épicier, trompé lui-méme par le fabricant, livre 3 sa-

clientéle une marchandise frelatée, le mécontentement
‘du client fait beaucoup plus de tort au marchand que le
surplus de_profit qu’il a pu faire en vendant cette mar-
chandise, au lieu d'une autre de bonne qualité.qui lui
aurait coité plus cher. : ; :

Cela s’applique surtout aux poudres 3 pite dont il
s sur le marché.  La Cook’s

£ i U

WD McLaren, n'a jamais donue lieu a
aucune plainte de la part de la cuisiniére, dont elle est
véritablement I'amie discréte et sincére. Depuis vingt-

bout “de quelques années, une foule”d’autres poudres,
dont la carriere était aussi courte que leur fabrication
était frelatée. Elle est restée la reine des poudres & pite
et il n’est pas une épicerie qui puisse se passer d'un
assortiment de poudre Cook’s Friend. Pas besoin de
présents pour la vendre. :

Pianos Hardman
A maison Hardman, Peck &
adressé, il y a quelque temps, au commerce une cir-

_cinq_ans, la_Cook's Friend a_vu naitre et disparaitre au -

Co. de New York a

I’exposition universelle de Chicago."

le mocassin en cuir-rouge; qu’elle fabrique d’une solidité
et d’une élégance sans pareilles. ~ Elle fait aussi la botte
de péche et les autres chaussurés de travail qui. trouvent

,1a_campagne-eta_ltvinﬂmﬂ-entemcile.Qh___dgc_umentsigne’kpauouslesmembre&dujm:y,.aprésdéli

Avant de renouveler les stocks du printemps, les mar-
chands de la campagne et les marchands de chaussures
des villes feront bien d’attendre le passage des voyageurs
de la maison, ou bien de s’adresser-directement 3 elle.

Ses bureaux sont & Québec, 77 rue Dalhousie, ol toute

corresponidance devra étre adressée. . : :
En faisant la revue du stock pour s’assurer si 1'on est

“Le point saillant de cette circulaire est que cette maison
‘reproduit en regard du fac simile de leur-médaille un

bération. Il est évident que, en rédigeant leur rapport,
les jurés avaient raison de croire que 1’on tenterait de le
falsifier, les événements ultérieurs ont démontré qu'ils
n’avaient peut-étre pas complétement tort. '

Ce rapport se lit comme suit :

CHICAGO, 5 septembre 1893.

culaire dans laquelle elle parle des récompenses regues a_

bien assorti, on ne devra pas oublier que la Standard
Boot Co, a des prix équitables, des marchandises d’ex-
cellente qualité et fait des escomptes trés larges.

Whitehead & Turner, Québec’. ™

LA maison de gros par excellence de Québec, dans le
commerce d’épiceries, ¢’est la maison Whitehead &
Turner.” Connue et appréciée dans toute la région qui
s'approvisionne & Québec, elle vient méme faire concur-
rence par ses voyageurs aux grandes maisons de Montréal
sur leur propre' terrain et elle étend sa sphére commer-
ciale jusque par deld les provinces maritimes, 2 St-

Pierre-Miquelon et 4 Terreneuve, e
Toujours bien assortie en articles de premiére qualité,

toujours une des premitres A" mettre sur le marché les ‘ ,
_ houveaux arrivages de la saison, elle est toujours cer- _pense qu’elle a obtenue ; car ellene fait qu’en augmenter

tfiine de satisfaire sa clientele, au-triple point de vue de
I'assortiment, de. la promptitude des livraisons et des
prlx" ) ¥ ; 3 . ..’« ; iy % :

Aussi ses clients lui sont fideles, et de nouveaux ache-
teurs lui. viennent chaque jour, attirés par ‘sa grande
réputation d’honorabilité et de libéralité. Nos lecteurs

Aux exposants—

11 semblerait juste, maintenant que ’examen des différents pianos
est complété et les prix distribués, d’expliquer brid¢vement notre
mode d’opération. Les juges ensemble ont d’abord visité les diffé-
rentes expositions et ont examiné tous les instruments, chacun des
juges notant avec soin les points tels qu'ils se présentaient 3 son

"~ esprit et les enregistrant au long dans un cahier ad koc. Lorsque

les examens furent complets, les juges se réunirent pour décider -.

des mérites relatifs de chacun et dans deux cas seulement, il y eut

"désaccord, mais seulement sur un point d’importance secondaire. -

La décision fut unanime ; les récompenses données sont le résultat

" 'de ’examen et du jugement de six hommes et non d'un seul. Nous

"avons gardé un rapport complet de tout notre travail et si notre

verdict est changé par d’autres autorités, il nous sera facile de
montrer o le changement a été fait. -

V. H. HLAVAC, F. ZIEGFELD,
MAC SCHIEDMAVYER, - HucH A, CLARKE,
EDpwIN P. CARPENTER, GEORGE STECK.

La maison Hardnrjan, Peck & Co. a eu une heureuse
idée en publiant cette circulaire en regard de la récom-

1a valeur et attire l'attention sur 1'énorme différence qui
. existe_ entre les récompenses  accordées par le premier

L.

‘celle de John Boyd Thacher.

jury et celles accordées ensuite par la grice du ciel et )

. ~Nous‘avonsla bonne fortune de pouvoir annoncer d . .~

nos lecteurs que MM. Laurent, Laforce et Bourdeau, de -

qui feraient quelques achats de MM. Whitehead & Turner, - Montréal, -les. marchands bien - connus des meilleures.

n’auront jamais 1’occasion de nousreprocher de leur avoir ' marques  d’instruments de musique sont les agents de

recommandé cette maison de premier ordre.

MM. Hardman, Peck & Co., de New-York.
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. COMPAGNIE DB CAOUTCHOUC DE GRANBY

&- . B :;: e toujcuro la téte, o owm
e oﬁ% —§ico ¥farchandises sont plus belles et meilleur
@ | . W marché que jamais. S

§ico Ffarchandises sont 1es préférées du &dt_éhé.

&

Tous les Marchands dégireux de vendre la ‘meilleure valeur pour l’argent
~ -payé, tiendront certamement en magasm Fedegl

1< 21 ALY "}\”*'\\/5 '
L==2_ULAWL t—b—icr \\ND T P°

LAURENT, LAFORCE & BOU RDEAU - BILODEAU & RENAUD

Fondée en 1860, : No: 15 rue Sts-pcé!cmnes, Montréal.
No 1637 Rno Notre-Da.me, Montréa.l Réglement des Afftaires do Faillites.
'.l‘éléphone Bell 1297, = s ‘ D o 0 ,
. SEULS IMPORTATEURS DES CELEBRES PIANOS e " ;
"HARDMAN, do Now York, NARSHILL & WENDBLE, IAlbany, N. Y., TVERS & POND, do Boston, NAP. MATTE,
© Etdos melllours PIANOS et ORGUES fabﬂq\lés auCanada. . Comptable, Auditenr et qumdateur
BUREAU :

Cette muison, si av antageusement connue par l'excellence des Inst.rumenta q-u 'elle oﬂ’re en vente. et | ~Batisse de la Bangue Nat .
r la satisfaction générale qu'elle a toujours J):nnén fendant plus de trente années d'existence, mérite Tel. ;‘;:‘LE sr'"mn’ nss%!“‘“ ’““0
ureau, él. Bell, résld., 878,

Juste titre la congn.nce illimitée dont e le a wuioum o8
HEN 68 B8 acCeplat 83, © toutes :’a' PIKN —
D OCCASION on mains, s Spéchlitb Bmum'rs DE FAmu'ns.

LA GANA:::E'NNE o | OEd TELEPONEBELL e

' COMPAGNIE D'ASSURANCE SUR LA VIE, gy BUBEAU pmgn: AL Zik

Bureau _, Principal, 107 Rue Sa.mt-Ja.cques, Montréal, SO—RUE ST. JE. AN—SO

EDIFICE IMPERIAL, BUREAUX 80 ct 81.

Président, Hon, J. . LAVIOLETTE, M.C.L. ; Vice-Président, F. X. MOISAN ; MONTREAL
. Gérant et Secrétaire, P.GARON. = _ e eCunpagie vendra neﬂnstlr:?gnts & dos
e o NS i Eglxl'l‘elephone. set ™ otés marque de
. -Situations vacantes pour ugenta et collecteurs. 5 T T a%‘::g“}"“%ﬁg“) mt let m GMON est d
LY adresser porsonnellement ou par lettre 5 P N g o ‘| dont 1a'com 3 nep:ert \.ir :&mtnn sbonnt'éxt ﬁele‘slé
N.B. —En falsant votre demando, montionnez LE PRIX COURANT. ? | aters ke & t°‘:§ i g‘ma onique qui
m&naenieedenonmd eb-lo- pnhllc—

; uvent maintenant obtenir la communication
_Gcm ﬁmﬁ}wét{ F. VALENTINE ff'i’iﬁi“mm'”.m%ﬁlmwfl.‘:“f €
tnplats, AACUBLP 6 SOMMISSEED oy g7 uuummun I mums e R0 O
REGLEMENTS B'AFFAIRES BE FALLITS, W’*‘m" °°"“f’°°“°?' dounds au com-. B ”‘“ﬁ‘ﬁ“u’-’-‘i?u a-'i"%u- -

¢ oummnniclﬂu.
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EMXELIGTY 2

L s'agit ici d'une maison ancienne, puisque ‘sa fonda-

date de 1827, époque a laquelle la maison - principale

fut ouverte 4 Paris, France.

M. Victor Rougier, 1'un des ‘associés, dirige la suc-

cursale établie ‘3 Montréal depuis un an et importe

exclusivement' des produits frangais en quincaillerie,

ustensiles de'ménage, lampes, articles de chasse, jouets -

let les nombreux articles de I'industrie parisienne. .~
- Cette maison fajt en France et dans ses comptoirs éta-

~— LE PRIX COURANT.

yer ot Rougier Fréres, Montréal -

provisionne de graines.

67

Y

Troﬂchuébec-éélit-rai-, quaifdu Richelieu etc,

. _ Tla, par|
-- conséquent,-les plus grandes facilités pour recevoir ses '

marchandises qui lui sont expédiées directement. des. -

-centres de production et pour expédier les commandes de-
la campagne, soit par chemin de fer, soit par bateau. .
M. Drolet est un homme d’affaires; toujours 4 son

poste pour recevoir ses clients et veiller a ce qu’on leur-
" donne satisfaction, il assure ainsi 2 sa clientéle prompte

attention, prompte transaction et prompte expédition.

Voici le moment ot le commerce de la campagne s’ap-

blis & I'étranger, un chiffre d’affaires considérable et

quent, olt M. Drolet prouvera- sans discussion et sans

C’est_le moment, par consé-.

vend. 2 des conditions exceptionnelles de bon marché. -

yant a Paris Jeur maison. principale, MM. Royer €
Rougier Fréres sont des mieux situés pour 1’importation
au Canada des articles ‘frangais dont la réputation de
~ qualité, de fini'et de bon gofit est univérselle. - -

. ._phrases, qu'il tient le plus bel assortiment_possible-de

notre climat: graines fourragéres, ‘comme mil, tréfle,
pois, etc., grains, comme avoine, orge, blé-d’inde ; de
farines de blé, farines d’avoine, son, gru, etc. Il regoit

Par suite de la suppression' de tous intermédiaires, les
produits frangais arrivent.sur notre marché 3 leur prix

ses farines directement des moulins de Manitoba et d’On-
tario et les vend directement aiix marchands et -aux bou-

réel et s'écoulent trés facilement endonnant la plus
grande satisfaction au détaillant et au consommateur.

MM. Royer et Rougier Fréres vendent la marchandise -

livrée 3 Montréal, chez~T€ client, sans aucune charge
extra, “oin cHLEle ey S
Les marchands qui ont déja traité des affaires avec

cette maison ont témoigné leur satisfaction en renouve-

. -

lant leurs ordres. - : o 5

Nous -engageons -vivemetit hos -lecteurs -2 -visiter les
salles d’échantillons de cette maison, 13 rue St-Jéan, 2
Montréal, ol ils trouveront un choix trés beau et. trés
—vari¢ de produits frangais excellents et bon marche

langers, ce quilui permet de vendre 4 meilledr marché que
tous les autres négociants. Qu’on n’oublie donc pas de
lui faire une visite lorsque I’on viendra acheter ses mar-
marchandises du printemps. '

Laporte, Martin et Cie., Montréal

" [YUOIQUE situés dans un des quartiers excentriques

‘de Montréal, les vastes.magasins d’épiceries en gros
de” MM. Laporte, Martin & Cie, ne sont pas des moins

“————gchalandés—Iis sont-d’ailleurs—dans—un—quartier-popu——-—

La Cie de Lithographie et d'Imprimerie
Gebhardt-Berthiaume, Montréal

A Compagnie ‘Gebhardt-Berthiaume a depuis long-

temps une réputation de premier ordre qu’elle prend

un soin jaloux de conmserver: la réputation d’exécuter

les travaux d’imprimerie et de lithographie qui lui sont

- confiés, ‘avec le gofit le plus délicat?et' la promptitude la

de premier ordre, elle peut garantir au public une exécu-

tion soignée et une prompte livraison des ouvrages qu’on _

voudra bien, lui

donner.. C’est dans ses ateliers que
» ' 1is

v = - v b ".
chefs d’ateliers de gofit-et d’expériénce et des ouvriers -

“bAtisse, ils ont toujours sous

_leux, dans une localité d’avenir, qui deviendra peut &tre
" un jour le centre de la ville si Montréal continue, suivant

la loi générale des agrandissements des villes, a s’étendre

- surtont vers 1’Ouest.

Mais 1'activité, les grandes relations et I'esprit d’eh'tre-"
prise des membres de la maison, MM. Hormidas Laporte,
J. B. A. Martin et J. O. Boucher, ont parfaitément réussi

-3 attirer chez eux, non-seulement le commerce de leur

partie dela ville et de la campagne qu’elle regarde, mais

aussi une part considérable de la clientéle du reste de la -

ays .

C4

portées n’est jamais en défaut et vu I'étendue du local
dont ils ont conservé la disposition dans leur splendide
la main ce qu'il faut au

client. .

Leur assortiment de marchandises domestiques ou im-. - .

qu'il a pris son nouveau format; et le présent numéro
est un spécimen bien réussi de ce qu’elle peut faire dans
un certain genre.
caracteres, les circulaires, etc. FElle se charge aussi de
sans compter les journaux et revues périodiques. On
peut se rendre compte de I'importance de son. outillage
par le fait que, pendant un certain temps, elle a imprimé-
en méme temps deux grands journaux, la Presse et 1a
Minerve, e ST S

Ses prix sont raisonnables et ses clients, une fois faits,
lui restent. : Ly C Sk

Elle a tout le matériel nécessaire’
pour les impressions commerciales, les affiches en gros.

Les immenses caves qu’il ont fait contruire contiennent.

un grand choix de vins et spiritueux, branche dont ils
ont fait une spécialité. Les cognacs Richard. dont ils ont
I'agence pour le Canada, ont un mérite de premier ordre

et sont trés bien vus des consommateurs; ils peuvent en -

publications plus importantes, factums, brochures, livres; ’ conséquence les recommander sans restriction au com-

merce. ‘ C
Les vins de Bordeaux, de Bourgogne, les vins d'Espa-

.gne et de Sicile, choisis par eux ayec gofit, soignés dans

leurs caves par des experts, ne laissent rien & désirer sous

le rapport de la qualité, non plus que sous le rapport des
rix. : ' o .

.p MM. Laporte, Martin et Cie, en outre, font:la vente 4

- commissiondes produits agricoles et, par leurs relations

D. B. Drolet, Québec

DEPUIS _quinze ans dans le commerce de grains et

farines en gros, 2 Québec, et faisant depuis quatre .

ans les affaires pour-son "propre compte, M. D. E
Drolet a ‘su:se-créer une clientdle considérable.’

)

des voies de communication :. Pacifique Canadien, Grand

Son
poste de commerce est admirablement situé, A' proximité ”

- directes avec les détailleurs, sont en mesure de placer
~ces produits aux meilleures conditions pour leurs corres- -
. pondants.

[y

. En ce moment ol certaines qualités de raisins secs
sont rares sur le marché, la -maison Laporte, Martin et

. Cie se fait un plaisir d’annoncer au commerce qu’elle a

un stock considérable de raisins de Valence des mgilleures
marques et des pruneaux de France, de Bosnie et-de
Smyme. Aux commercants d’en profiter. ‘
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Sénéeal & ]]épatw

smo:l? bw‘D“vﬁson. bloc de“mnlsonren

brique, 12 logements en trés bon or-
dre, le tout’ loné par année,
p2u d argent oon)pum‘:.

ba.la.nce
Catherine, 1 bl bri-
$18 500 111‘::; 23 Mu et? logege:?s-

phoement,

M“R\w Gaﬁrm imaison en bois ot
brlque, 6 logoment.s en bon ordre ct

m"ﬂ
bien. loués. g

A I.ONGUEUiI..
No: 187 rue ll.lntchsrlu ;

: ents ¢’ Immeubles 1664 A 1560 Ontario, 2 trés belles
’ Ag 33.31“,030 e onpierre e fallle, auALIS $1 800 Uno maison en lutnaveo ugggsd
Et gérants dola Cement & A:tlﬂclag Stl'm}:b'Coy 330 00 C:In %grlg&%%q: de;) '6%0“ %t Hubedr: Vaan, poat 26 By lrsulul- ?:bt%gd dI:\ ::3‘;?2“1"“:
mur]?l:;c hoby 3& aniaitz.e, oa’\in. hall, . temlin. “Trés beau site pour résidence. - | Bt-Charles, vue magnifique sur lc fleuve.
Sonriow; ot ohe, iné No 40 rue St 'l'homus, un: trés beau
313,500_51:?!3‘1&;9&3: 11;:-‘(1{;2&: -magas = $2 7')0"_ en bois. ¢ rfait ordre,
T J Ac UES 51 rue St Luc, une superbe maison en N{,‘ A %pleds du che?\inhc.tnogm" b&‘gﬁ '2‘:}’::&:
52 & 54 BUE SAIN 2 u ?'Z’?SO plerre, éoui'les pavées ‘en ‘ciment, 2{, ;,effér:ptm;ua‘fx&l
Y 'l'éléph;l; Eum : y $4 000 15 ot 17 avenuc Impérlale. une belle &* P :

"A._;MI;:»NDBE_;*

324 000— Rue St Denls, 1\'6?57253 " bloc |

do trés belles maisons en plerre &

.bosso’ & {rois étages, avec toit francais, grandes |

~cours cimentées, hangars, etc., Ie tout en ?a.rfal

" “ordre, bien loué, rapporiant au-dela de Q?c,.

_“toutes coliulions taxes, assurances et réparations
éduius tom\ln 75 x 100 avec ruelle.

Coindes rues Robin et Beaudry, mai-
33;000 : so'r‘n en -bols et brlque a deyux lo-
gements.,

No 156 rue Cadieux, uno-m

77U $2.(0{ Une maigon en br!que et boip, avecécuric
-o brlque et bois, 20 x 24

Alalumnn

$3 800—176 & 180 rue Quesnel, une maison en
logements.

maison bois et brique,
nvectoitrfrungals ﬂogcments;—te—to

par année.

9 OOO_hou 259 & 260 rue Cad
de ‘maisons cn: brique solide, 6
menm avec passage mitoyen. En arriére
bloc susdit, un autre bloc oonton»nt anssmloge
ments, le tout loué $176 par mois. Trés bo
plaoe ent.

é
it loué §501

lieux, un bloc

terrain avec petito maison au
8te Cnthorino. 266 X 75.°

Un terrain situé coin sud-est de Craig et anrolx
trés convenable pour batir un hétel; &.00 lop

Lots vacants situés dans les- rues Amherst,

—-——428 4430 rue-Leconrs; uno maison-bois-et brigue;-

deux logements, avec un terrain vacant de 25x100.
Le tout serait vendu pour $1600. Un bargain. .

s 3 Ruo cherrler No37p, un beau cotta
$4 250 en plerre contenant- 4 clmmbmsg :

ooucher. salon double, galle & diner avec extension
it ordro, toul .

Terrain 20 x 100 avec ruelle. En Im
I'intérieur ayant été peint & neuf ce printemps.
Au pled du courant

$14,000—Faisant face surla ruelle Lonsueull Paro
Bellerive, et le chemin de fordu Pacl ue, un bean
terrain contenant & peu prés 14,000 s de terrain

avec maison bois et brique bien ouéo. et autres.| P

bAtiments, Il resto assez de terrain vacant pour
étre louéd pour.cour & charbon ou salle de tir. Cu

Mignonne,-Boyer, BleuryCadieux;-Dulath;-Panta~
1éon, -Canning, -Charlevolx, Dufferin, Hibel

le, Moreau, Mullin, Notre-Dame, Ontario, St
Denie, St Thomas, -William, Ottawa, 8t Hubert,
Ste (.qt.horl e, Smdacona,Sherhrooko. Wellington,
Logan, -Bré & Longueuil ot dnns tous lcs
alentours de Montréal

A HAWKESBURY

4 39 OOO Un trés grand hotel meublé, 87 x 26

ot extension 18 x 30 aveo trés grand
terraln. hangars, remises, écuries 32 places, situé
rés de la gare du Canadn Atlantic et du débarcu-
ére des bateaux a vapeur 101 voyagent entre
Monfréal et Ottawa. Excellente place d’affaires.
our vue photogra Eglqno et autres détails,
s'adresser au bureau.’ proprletaire actuel désire| -
vendre pour cause de santé,

rrain Bera_blent: orporation
pour l'agrandissement. du paro Bellerlvo. 1l y o
une jolle spécnlation & faire.

No 92rue des Erables, un beau cot
$3 000—‘ on briqueaveu cuisine en oxb%l:mlt%gn?

brique solide, un mmsin et deux ;

3440348 Amhe une malson en | -
7 $5 500 brrque.nlul’ogemell;at' E

32 200 Rue Frontqnac. Nos 302 et. 304, une |.

Un
$Z 200 fond, rue St Hubert, prés do la rue

—Terrains ndre;-rues—Rac!
rnia, Denis, 8 t-&hnjig Sherbrooke

ul C, E L. DESAULNIERS
AGENT o-mmzuau:s
No 62 Bue St-nlacqnes,-Mont:éal
* Telephone 8037. '

A vendm, plualours beaux lots au Bault au Réool

électriques. - -

A v:ndre, rue Ontario, rlusieurs malsons de
commerce. Conditions faci

Mont-noyal. ‘

000—A vondre, un bloc &e maisons formant un
coln de rue, contenant un magasin' et sept 1
ments, - Loué $900. Condluonsabmlumentfac

*$3,400—A vendre, avenue Lasalle, alsonneuve.
}me bonne maison t quatre logemont.u. Conditions

Auvondre. nombro de propriéwe dans toutee les
T
60U—A vendre. avenue- Marin, une musona
:ﬁ;\le nl‘)eenls. uno belle résidence. Condltlons

A ven n bon Harmonlum-Orzn
315.0006-1-‘&& Ontario, une maison contenant. trois
ns, daus la partie commerciale.

A ST HENRI,

$2 9200—Nom b:ui: Beaudoin, une jolie maison

unegroeerieet logements,
bonne localité pourloanﬂ'aires. o

A vendre, rue l'““l;.*ﬁs_ d_l'église Bt-
Plorre. une maison louée $960.
‘$5,000—A vendre, rue Dumcher. un beau cottage
g:c ﬁlem avec fonmulse 4 cau chaude. .Conditions

$3,600—A vendre. Tuo Sbe-Catherine. une maison

St Loulo du ﬂllo-Eud

avec magasins:—Conditions faciles:
Lots & vendre & St-Lambert

# blon 1l Résidences d’é_é & vendro & Valols. Conditions
—réa en-fini: faciles. -~
; Rue Robln. 136 x 138, maison bois et 500—

$7 500 Rue 8te Monique, I\o 51, une belle $2 000— brlqne 2 étagea. 2 1ogements blen C:ZhoﬁnAuv::dm “:: gﬁm‘ﬁ;ﬁﬁ? ';“,g,?,%ﬁ
) maison en pierre & bosse, chauffée & loués. vendre, rue St-Denis, une maison cot

oau chuude. elc., en trés bon ordre, trés belle loca- ! m c@djum taciles. :
lité. _ Coin des rues Ontario ot StHubert “i“vgm o, quatre parts dela Compagnle Riche-
(0—_Rre Rivard. Nos 22, 2 et %, une also -| 81 vous déstrex vendre vos propriétés
%l?n?gs et 'ble i L e B Snthut tat $28 OOO_R“O%M? 10'?"8!“"‘”3‘::‘ %nlﬁbﬂ* .:ro::&-nult mon bureau entre 9 henres

nloués ; ity uun jolimarché a faire. ment.s rue St ﬁnber une maison, ﬁ e:en | ot
orre a bosse 3 étnses ments. ne t Chris-

350 OOO_A la vaegdo-ll’g:'wm ltft,sn:\ ’:‘?A%l:: Eop Do. Vis-arvia ke aisy °§° Tite— éonrls | « 3 Rue Delisle, 8w0unésonde, une maison

mnlsons surle ﬂeuve et batlmen ilyaun
_ - spéculation, a faire. ¥ §1 8:ume bele

$7 000_123a 4 125 avenue Lava', une tréa‘

belle maison en pierre, Slogements.

$27h0-ter e Rl
$6 250 65 bkr ;lg ‘r;esll):xvggs::. maisons b:)is et
$37000 Mb?lq?erg?oge%l::d m@n bess
85,7508 Semey maieon ot
$6 250 rl%%guﬁelmme: malnon piarre
87,0053 I el s bioodumuinone |
. $9,000 }%iaé;“bﬁ‘;‘;f&%’:'ém;’ém°

do louage, 15 places, belle cour ntéo. le tout loué
$200 par mois, beau plaoement. pe

Plusieurs_belles wrrea_ aituées a

ud,- Sto
Thérése et Varennes, ainsi que dlvor?grnlna
propriétés de ville & échange

"Coin des rues Wollington et Oharlevoix nn benn

temdn o 51' Pleds rne Wellington. puf
voix,

suite pour régler une amaire en liti; “Anuesi cing

$6 000 381 & 383 rue St thert. une belle |-
mAiso ferre, 21 ts
louéa, 32.000 comptantl: g:lxnce a5} l:gce.men blen

GUARTIER HﬂGHELAGA
nno msnonno
11 Lots vacantssl x 80,
nue Lafontaine

&ta vacants 25x 80 avec ruclle. Belle localité
qui se'développe rapldement. 50c. en bloe. -

.L'on: désire vendre de $1
lots rue- Logan dans-les mémescon dans:’ﬂ-—m

& quatre logements.. Gra
n:ra.ln vendre, eoin des rues Notre-Dame et

isitation.
su.ooo—A vendre. un trés beau bloc de maisons
en brlque solide conbemmt douze logements, louds
Conditions
iats & vendre sur Ja ruc Sb-Denls via St-Laurent.
7 $14,000—A vendre, un trés bloc de maisons
en brique solide contenant dom logements. louds
- Conditions faciles.

000—A vendre, un cottage on plorredvecap)
o Dorchester, prés d

Idec Ium%e’m delatue
.Hubert. -Conditions faciles. .

A vendre. un coin formant un bloo de
maisons: Abouédwo C«éndmons
$6,500—A vendre, rue hamp

Conditions faciles.
Mp.wo—A vcndre, une maison de commeree ‘Tue

oanoyal
c. E L DISAUI’.NIIBS

5 denx malaons

Heures de bnrea.n de9 heures & mldi
Burean du soir : 104, rue Visitation.

*| lots, sur la riviére, tout prés du dépot des chars ’

Py

~Rachel;-St- Hnbart.tﬂt —
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le commercant de gros et le détailleur avait 4 payer, en
sus du prix colitant 3 la manufacture, la commission du

Nl Us;,,ayohé,;Maintes.rebﬁéeégéu_i;conétatéLavbc__coutﬁeLeu¢bénéﬂce-de—la~~mai$on~deagros. —

: éloges le rOle bienfaisant qu'a joué dans notre pays
la Société d’Industrie Laitiére de la province de Québec,
dont M. J. de L. Taché a été le secrétaire énergique et.
dévoué jusqu’'a une date assez récente. Ayant mis.
I'industrie laitidre sur un excellent pied chez nous et,
Tui ayant largement ouvert la voie du progrés, M. Taché °

.. 3

Aujourd’hui, nombre d’industriels se servent d’agents
qui, moyennant une faible commission, transmettent les

cothmandes du détailleur au manufacturier ; les ventes

et les paiements se font directement de l'un &' I'autre, et
le détailleur est toujours sfir d’obtenir I’article demandé.
Clest ainsi que MM. E. Durocher et Cie, s'étant

a cédé la place A un autre et s’est mis A travailler . assuré I'agence des moulins les plus renommés du Haut- -

dans le méme but, mais avec d’autres moyens. Il a pris

Canada et du Manitoba, peuvent mettre les marchands de

I'agence au Canada des crémeuses centrifuges danoises —lacampagne en mesure d’acheter directement de ces mou- .

qui lui doivent dans une grande mesure leur popularité
dans la province. - Les efforts constants et couropnés:de

lins aux prix méme de premiére main. Depuis, d’ailleurs,

que leur maison est établie & Montréal, ils voient leyr

succes qu’il a employes a I"'amelioration de la fabrication
du beurre chez nous, méritent au moins un peu de re-
- connaissance de’la part des fabricants de beurre et de

.clientele grossir tous les jours, ayant toujours donné
“pleine satisfaction sous tous les rapports.

fromage: 3 e : : ,
Il serait donc simplement juste qu’on n’oubliit pas,
lorsque: ’on ‘sera.en frais de monter une heurrerie nou-
velle, ou de renouveler I'outillage d’une ancienne beur-
rerie, que M. Taché offre aux fabricants un assortiment-
complet des ustensiles de laiterie les plus perfectionnés.
La crémeuse dont M. Taché est 1’agent au Canada, est
celle que-M. le professeur Robertson _a choisie pour les

établissements d’industrie laitidre qui sont 3 la charge méme temps que I'esprit d’entreprise porté a un haut -

du gouvernement d’Ottawa.

‘ Il n’est pas besoin. d’en
dire plusilongls sois (S8 ey ¢ : :

 R. J. Latimer, Montréal

——

Michel Lefebvre et ,,Qi_e; Montréal

TEL; pere, tel fils ; la maison fondée,-il y a une quin-

zaine d’années par M. Michel Lefebvre a prospéré
parce'qu’elle réunissait en la personne des associés, les
qualités d’énergie, d’esprit de suite, de persévérauce en

egré. L’union la plus intime régnant entre les membres
de la société, M. Michel Lefebvre et ses fils, M. M. T'héo-
~dule- Lefebvre -et--M.-Théodorc Lefebvre," garantissait

** ainsi L'unité de direction et I'union des forces vives de
_ ¢hacun dans un seul but. Aussi, lorsque voyant: les in-
‘dustries qu’il _avait fondées, croitre et prospérer, se con-’ .

[DOUR T’élégance et le fini, les voitures_de Ia maison

solider; puis s'étendre et couvrir de leurs- produits. tous

R. J. Latimer tiennent facilement le premier rang; les marchés depuis St-Jean, N.B., jusqu’d Victoria, C.A.-

mais leur principal mérite, les points-sur lesquels on ne
les approche pas, méme deloin, c’est la solidité de la
facture et le bon marché des prix. _ T

Les luxueuses victorias, les élégants phaétons, les cou-
pés distingués, les buggies 1égers qui remplissent la salle
d’échantillons de la rue St. Paul, tentent d’une. fagon
irrésistible tous ceux qui ont occasion de les' visiter. - .-

Une spécialité de la maison, pour laquelle elle ne craint
aucune riyalité, c’est I'express d’épicerie. Bien suspen-
due sur ses ressorts, solide dans tous ses éléments,
'express de M. Latimer remplit A la perfection toutes les -
conditions requises de la voiture de travail. .

Les harnais que M. Latimer vend aussi, sortent des
meilleurs ateliers du pays et méme de 1'étranger, et vont

bien avec1:élégance de-ses-voitures. ————
\Voici le printemps qui arrive 3 grand pas ; les routes et

* les chemins vont bientdt étre débarrassés de la neige; il
faut songer A remplacér le sleigh par la voiture 3 roues.
Ce qu'il y a de mieux 2 faire, par  conséquent, c’est de
visiter la salle d’échantillons de M. Latimer, et, 'ayant
visitée, d’y faire les achats qui sont nécessaires pour la
prochaine saison. Iexpress de 1'épicier est souvent pour
lui une enseigne ambulante, qu'il la prenne élégante et
solide chez'M. Ijatime;‘ et il verra sa clientéle augmenter.

S

‘B. Durocher & Cie., Montréal .

S o ‘Nb%mnﬂmdéffémﬁsﬁbdmﬁdéﬁﬁéﬁh?ﬁi
réduire autant que possible les frais qu’entraine la

transmission du produit manufacturé entre I’industriel et

le consommateur. - Cette tendance se traduit surtout par

la substitution de la vente directe du manufacturier au
détailleur, 3 l’ancien. systdme de vente au moyen de
courtier, de maisons de commission, de maisons de gros:
cte. Autrefois, par exemple, le manufacturier avait un
courtier 3 commission qui plagait ses marchandises chez .

S e s

M. Michel Lefebvre voulut prendre un.repos bien gagné, - = .
il put le faire avec la certitude que 'impulsion donnée ne

se ralentirait pas.

A leur manufacture de vinaigre, qui est sans rivale au

pays, sont venues se joindre une fabrique de marinades ;
une fabrique de confitures et gélées; puis, cherchant

- pour, leurs-capitaux qui ne.trouvaient pas a s'employer
dans cette industrie, un placement lucratif, ils achetaient
a bon marché des terrains sur lesquels ils faisaient cons-
truire—3 la bonne époque—de magnifiques patés de mai-
sons. Bient6t leur activité se trouva encore trop a I'étroit
et Ioccasion favorable se présentant, ils se lancérent dans
la fabrication du sucre de betterave, aprés avoir acheté
I'usine de Berthier. B '

_Nos lecteurs se rappellent la cérémonie touchante qui-

a marqué l’inauguration de cette usine; les espérances
que tout le pays a congues en voyant cette.industrie du
sucre de betterave entre les mains de'ces hardis Canadiens
4 qui tout, jusqu'a présent, a réussi, parcequ’ils ont et
font tout ce qu'’il faut pour réussir. Nous sommes heureux
de constater que tout fait prévoir la continuation de leurs
succés 3 Berthier comme 3 Montréal. E
Et c’est presque un devoir patriotique en ce moment,
pour le commerce canadien de donner un vigoureux
coup 'd’épaule a la derniere entreprise de MM. Michel
Lefebvre et Cie, en encourdgeant les. cultivatéurs A cul-
tiver la betterave pour leur sucrerie, et en achetant leurs
produits : sucres et vinaigres; cornichons et confitures,
—qui; d’ailledrs tiennent la téte du marché.™
L’industrie. du sucre de betterave peut devenir une
- source incalculable’ de richesse pour le pays. Les essais

précédents; malgré leur’insuccés, ont démontré péremp- -

toirement que cette industrie peut: prospérer ; il ne s’agit .

" plus que de donner & ces tentatives la sanction:du succes

définitif en aidant, chacun de son c6té, 3 MM. Michel

- Lefebyre et Cie ‘2 se procurer leur matiﬁge premiére, et

2 écouler leurs produits.

P COA S
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Marchands de Farine
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Tarino Préparés do Brodio & Hariio

Nos 10 ot 12 Bne BLEURY, loltroal.

Farine d'avoine, Farine' Gmham Blé cané Fa-
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LA CHRONIQUE INDUSTRIELLE

 DESSINS & GRAVURES sar BOIS: CLICHES °

: Guldn de I'Inventeur en chaque pays, (3 tr. pn Oulda)

“Yous qui sou d nh des années_peut-dtre
de o:mqnﬂaotlmn:aable qui vous rend la vie
o} pénible, vous croyes pmbabloment que votn
ma adie est {ncurable.

Vous aves peut étre essayé bien des remddes, eu
. rommx'll l‘ bien dus mtdoehn, sans soulagement ap-

able 2
~ZiRassures-vous. - Ecoutes-une -victime-de - cette

" maladie i souffrante.

AM. L ROBITAILLE, Pha~macien,

¢ Jo orois de mon devoir de vous faire
% bien que j'af ressenti par 1'us del P
" WANT KUSKS du Dr NEY.
4 Jrétais fort souffrant depull ans. -
“anjet au mal de ceur, & la PITUITE, je ne
"munhl‘ aucun .ioﬁt pour Ia nonrrltu,m, mes
4 forocs allaient o' 'S
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DUGKETT HODGE & GIE

Expommun de
‘Beurre et Fromage
Et Mardzand.r de Provisions en Général,

104 Bue des Sceurs Grlaea.
Colndehrqe William. =rh MONTREAL

Tne JAMES nunEnTsnu_cn.;-nmiwo

cants de TUYAUX en
PLOMB

— Marchands de-METAUX-et Fabrl. |-
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ROYER & RGUGIER Frores

ldmtomuo en 1827.
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! plusieurs modech.l dont I'un ‘de xbpnuﬁon no-
" table et de plus de 80 ans de pratique. Je pris
. M]eurs mAdicaments penaant plusieurs mois, mais
“ gang effots marquants. Je ne pus parvenird me

* faire purger sufisamment et 1a PITUITE con- U

o tinna de me faire souffrir,

¢ Sur votre avis,

j'euayal les. PILULES du Dr
UNEY. Leffot tut immaédiat.

La PITUITE

« disparut comme par enchantement et je redeving

“ un homme nouveau.
% Mercl mille: fois pour m'lvolr fait connaitre
‘ s¢un médicament aussi précieux.

- CUTHBERT JUBINVILLE

Avxs DE FAILLITE
Dans VYaffaire de '\

J. K DIBJAB,DINS. #
' No 1027 rue 8t-Jacques, Montréal.

" Les sonsslﬁnée vendront encan, au No 89 ru
8t Jacques, Montréal; oL ) :

m:.usomim.uum;.m..
l'actif de 1a faillite, comme suit :

| 9'PLACE DES YOSGES | 18 RUB SAINT e

PARIS, MONTREAL.

VIS DE FAILLITE
DANB L'AFFAIRE DE
PAUL BUSSIERES,
Ma.rchmd, 8t. Thomas de- Pierreville, P.Q., failli

cité de Montréal,. -
nomunmmsumm.

| w‘iltt Y'actif de la faillite d'aprés inventaire comme

Stock d'ﬁpleerles et provisiona ...............
Vins et ) o: R .
Matérlel roula.nt et deux chevaux .
Le lot de terre * & rente fonciére ”

Lioenoe pour la vente des liqueurs

Dettes de llvres snlvant liste seront ven
duesséparémen e lhedsieg bs se s s oiks

St-Thomas, 20 juin 1801,

Les Pilules du Dr Nay sont en unh partout 3
.23 ¢tsla Boite.

ﬂ'l"_nneo parla malle sur réception du prix“@Ry
‘ "SEUL PROPRIETAIRE

L. ROBITAILLE, Chimiste

J OI..IETTE P. Q

e

) Fonds do commerce de marchandises sa-

Seescecness

$2637.43

endu pour s.rgvent comptmt plns la
taxe du gouvernement. - sera ouvert
ur in on le 19 mars 1894. "inventaire et l1a
te des livres sont visibles & notre bnrea u.
Pour autres informations, 8"

BILODEAU & RENAUDr
15, rue St-J acques, Montréal

Le tout se!

................................ 60
Moblller du magasin ........................ 62,75
' - $2145.35
D_ottoadolhresd présllste...f ............ ’235.50
Le magasin teraouvert le 19.courant. |
KENT & TURCOTTE,

7 Place d’Armes, Montréal.

MAROOTTE & FRERE

canwurs.

. MARGO’I‘TE & FRL'RE. Ene‘ntem

| Le soussigné vendra a I'encan, aux salles de ven-
tesde Marcotte & Frére, 89 rue St-Jacques,enla

we



Drouin Fréres et Oie, Québeo :

. ES spécxahtés de ‘] maison. Droum, Freres et Cie, de
L Québec sont bien connues du public et apprécxé&s des
consommiateurs:; elles consﬁtuent par conséquent une

série de marchandxses sans lesquelles un assortiment d’épi-

ceries en détail-ne ‘saurait étre complet. -Les célebres:
vinaigre et

nent toujours satisfaction 2 la clientéle et se. détanllent A

une bonne marge de profit. -

La maisen fabnque aussi la célébre poudre a pite

Cook’s DELIGHT quia_ été reconnue A T'analyse pour

une. des plus pures qux soxent sur le marché

vendues-en- paquets pour détailler 2 ‘1oc. et A sc. ou
encore en boites d’'une livre pour,détailler 4 'once. Ces

o "*Per LUURANI‘”

arinades qu'ils fabriquent eux-mémes don-

hNCORE en 54 nilances dxﬁ'érentes : Ces temtures sont

e

cles dont la réputatlou blen établie n’a pas besoin de
réclame.

Parmi les autres denrées ahmentalres dont MM. D.
‘Masson & Cie ont I’agence pour le Canada, mentionnons
‘encore les conserves de la maison Price, la gélatine Cox,
les porters et stouts de Guiness et de Johnson, le ginger
ale et les eaux gazeuses de Belfast, etc, etc.

On trouve encore chez eux les colles Humbert et une
“foule d’autres articles dont la hste seralt trop longue &
énumérer.

MM. Alfred et Damase Masson les chefs actuels de la s
; malson, sont cons1dérés daus le commerce comme les.

les représentants les plus dlstmgués de la v1e111e gentil-

hommene canadienne. Modestes autant que méritants,

Ails n'ont-jamais recherché les distinctions niles honneurs,

teintures sont si populalr‘es pat-la facilité avecﬂnquelle
elles sont employées dans les familles, par la durabilité
de leur effet; et par ’absence de tout danger de briiler les
objets qu’on veut teindre, qu'elles se font a elles-mémes
une clientéle partout ot I’on 4 commencé 2 S'en servir.
MM. Drouin fréres & Cie, offrent également au com-
merce le plus grand assortiment de tabac ‘canadien soit
en feuilles, soit manufacturé en torquettes ou en paquets ;

leur maison d’achat est A Joliette, au centre du dlstnct :

od I'on récolte le meilleur. tabac canadien, et ils peuvent
toujours garantir de livrer la quantité et la quahté exacte
que l’on a demandée

se contentant d’étre des négociants mtégres et des
c1toyens modeles.

P °

La Compagnie d’Approvisionnements
- Alimentaires .

UNE des principales causes du peu d’importance des
échang&s commerciaux directs entre le Canada et la
France, c’était 1'absence de maisons sérieuses ayant pied

e T e ———

' D._ Masson & Cie, ‘Mont_réal_' :

2 de Messe de Muller, les llqueurs Mautpetxt sont des arti-

dans-les-deux-pays- et-pouvant-offrir-des-deux-c6tés;- des«—vr

garanties raisonnables de sécurité aux transactions. Cette
“lacune a été comblée trés heureusement, il y a unecouple _
- d’années, par la fondation 3 Montréal de la Compagnie: .
d’Approws:onnements Ahmentau'es avec un capital de
$100,000, comptant parmi ses membres des ‘capitalistes

ES agences dont s’est chargée 1a maison si respectée‘ canadiens et des capitalistes frangais, et qui remplit 3 la

de D. Masson & Cle, sont de tout premier ordre, la
maison ne youlant s’occuper de placer que des marchan-
dises de prem1ére qualité dont elle peut se porter caution.
Voici, par exemple, le chocolat Fry, dont la marque -

' ‘esuonnu&dmnboutéhl’autr&d&l’umvers - Clest 'ex-

cellence dans la qualité, c’est le premier chocolat de .

toutes les manufactures de I’empire britannique. - Il est
inutile d’en.faire 1'éloge ; on le trouve d’ailleurs dans

tous les magasins ot Ton vend des épiceries et Cest le
chocolat Fry que I'on demande lorsque I’on tient & avon'_

un article irréprochable.
Les huiles d’olive de la 'maison Puget des huiles de
la plus pure qualité et paquetées pour que le transport
ne leur nuise en rien. -
On sait, en_effet, combien l’htule d’olive se détériore
facllement lorsqu’on n’en prend pas un soin minutieux.
Les prunes de Violett, les reines des prunes que Bor-
deaux' expédie et qui se récoltent dans I’Agenais, de

magnifiques fruits en boites ou en bocaux, dont I’aspect :

seul tente les gourmets. Encore un article dont pas un
marchand ne peut se passer, s’il veut conserver sa mexl-
leure clientéle. ~ =

leginala marque de l'axgle (Eagle Brand) dont la ;
) quahté est certainement égale aux meilleurs gins impor-

perfection le rble d’intermédiaire entre les deux pays. La
' compagnie, qui a son principal établissement & Montréal,

- a pour président M. le sénateur Desjardins, président de -

-la Banque Jacques-Cartier, et pour directeur gérant;
‘M. _Alfred Vidal, dont. l’act1v1té,ALénerg1_J le tact et la
connaissance des affaires ftaugalses et canadiennes’ sont
appréciées sur les deux continents.

A la fagon dont la Compagnie d’ Approvisionnements .
Alimentaires a lancé les produits de la maison Archam-
bault Fréres, on reconnait la touche du génie commercxal
et le succds phénoménal qui en est résulté n’a été une
surprise que pour ceux qui ne connaissaient pas M. Vidal.

Les cognacs. Jockey Club, carte blanche, carte d’or,.
‘V.O., W.S. O. P,, sont maintenant dans- toutes les
éplcenes dans tous les hétels, dans tous les restaurants,
partout ol l’on tient 3 avoir des cognacs de premlére
‘qualité. Le rhum ‘‘ Diamant,” est également un grand
favori ; le rhum ‘‘de ’Ecu’’ se fait en.ce moment une
brillante renommée- et le ‘‘ Vin Tomque commernce sa.
carriére sous les plus favorables auspices, La compagnie
tient en stock ou importe sur’commande d’excellents vins
de Bordeaux, de Bourgogne ; elle placeici les champagnes
Morizet, dont la renommée n’est plis 2 faire ; elle a aussi
une marque spéciale de cigares ‘‘ Jockey Club”’ dont la

tés de Hollande ; ila obtenu le premxer pnx a l’exposmon
de Paris en 1889 i
Les brandies de Lucten Foucault sont cotés partoﬁt

parmi les meilleures marques de Cognac. > Les Champa-—M. Vidal part en ce moment pour la France, o il va"

gues de la maison Eugéne Cliquot, les Clarets et les
Sauternes des maisons A. Guilhou frére ainé, J. Brisson

et Cie, de Bordeaux ; les Bourgogne de J. Brisson et Cie

et de Maire et Fils; les Sherries. de Rivero hermanos, les

Ports de Butler nephew & Co les Tarrag’one et les vins

popularité grandit tous les jours.

- Lies conserves alimentaires frangaises qu’elle représente
-sont. toutes de premiéres marques.

rendre compte des opérations de la compagnie aux mai-
sons dont eile place les produits et préparer les nouvelles
importations. Nous croyons étre I’interpréte de tout le
:commerce canadien en lui souhaltant un heureux voyage
et un prompt retour
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= ;. ——F X Drolet—-Québeo*

INDUSTRIE et l'agnculture le commerce et la vie
domestique ont souvent 1'occasion d’apprécier les
services que rend une. pompe fonctionnant facilement,
peu compliquée dans ses piéces, qui dotine'un bon ren-
dement avec un minimum :de force, qui peut fonction-
“ner longtemps sans se déranger et qui peut-facilement se

" réparer, On trouvera cet article chez M, F. X. Drolet,

No 79 rue St-Joseph & Québec. Les pompes de M. Drolet :

joignent A toutes les. qualités ci-dessus énumnérées, la
~ durabilité provenant du bon choix des matériaux et de
~la perfection de la main d’ceuvre. On trouvera chez lui
des pompes. pour tous les usages : pour la ferme et”
I"atelier, pour la maison et pour le jardin ; des pompes
~ de toutes les capacités; de toutes les formes et de diverses
“actions : aspirantes, foulantes ou combinant ces deux-
~_actions.—Les commandes-y-sont-exécutéesavec pornc-
-tualité ; on y fournit sur demande une liste des pnx et

les prlx sont d’une grande hbérahté

Instruments ‘Aratoires

ux marchands de Ja campagne qui songenté se munir
d’instruments aratoires pour le commencement de

- 1a-saison, M. R.J. Latimer, No. 592 rue St. Paul, Mont-
réal, offre un splendlde assortiment de charrues, herses, -
houes, charrettes 4 foin, & fumier, tombereaux de ferme
etc,  Les voitures pour la ferme, qm sont une des spéc1a-

“tigues et importées.

ioT *‘Cleme crmg’nenraucune rivahté ~sont accompagnées d’un

assortiment général complet de matchandlses domes

11 sera donc utile de faxre' b;nwaccueil aux voyageurs
de la maison et surtout de ne pas manquer d’aller au
magasin de la rue St-Paul, lorsque ’on aura occasion de
venir 3 Québec :

Thibaudeau Bros & Co

EPUIS sa réorgauisaiion avec du sang jeune et actif qui

té, la maison Thibaudeau Bros & Co, de Montréal,
uébec et Londres, continue, 2 marcher. A pas de géant
1a téte du commerce canadien-frangais de nouveautés

-

en gros. A Toccasion de l'ouverture de la saison du
printemps, elle se prépare 4 remplir lés nombreuses com-
mandes qu’elle recoit tous les jours en étoffes a robes,
indiennes frangaises (une ligne superbe) et autres mar-
chandises de la saison ; la variété infinie de son stock lui
permet de satisfaire & Ta perfection les gofits, les: préfe
rences, les fantaisies de sa clientéle. T

Elle offre en ce moment au commerce un grand assor-

timent de tapis : tapis de taplssene, tapis de Bruxelles, .

Wiltons, Moquettes etc., ainsi que des prélarts anglais,
américains et canadlens _Sa ligne de prélarts anglais de
8 verges de largeur n’a pas de rivale sur la place.

—1ités-de-M:"Latimer, lui ont valu, a foutesTes expos:tlons
ol elles ont figuré, de hautes récompenses et des dipl6-
-mes d’honneur. Solidité et élégance, se combinent artisti-
quement dans ses voitures ; -tandis que les autres instru-
ment aratoires sont tous' au méme degré d’une construc-
“tion solide et d’un fini élégant et se vendent & premxére
vue.

Les termes de M. Latimer sont trés faciles, surtout lors-
qu'il sait avoir affaire & des hommes sérieux et comme
“ses instruments donnent toujours satisfaction aux ache-
teurs, il est tOll_)Olll’S agréable et proﬁtable de placer ses

Albert C. Dionne, Montréal
OUT en vaquant aux occupations de 'son_-commerce
d’épiceries de détail, M. Albert C. Dionne a trouvé
les loisirs de se lancer dans I'industrie ou, malgré le
proverbe, il -a parfaitement réussi.
fabriquer chez lui, avec I'aide de madame Dionne et de
ses commis, les cornichons aromatiques, les marinades
d’oignons, la moutarde préparée que sa chentéle de con-
sommateurs pouvait absorber.

———wmarchandlses

N. Rioux et Cie, Québec

~ A maison d’épiceries en gros N. Rioux et Cie, Nos 162

et 164 rue St-Paul, Québec, a- trois grandes spé-
cialités :

1. Les vins d’Espagne, de Portugal et de France. Ses

caves. vastes et bien aménagées, .contiennent des trésors

e herry-a-couleur-d’or, au reflet chatoyant, a

P'arbme si délicat ; le porto, au gofit velouté, au parfum

délicieux et A la tonicité si accentuée, le vrai vin du

Portugal et non I'imitation que 'on fabrique en Alle-

. magne ; les vins ‘de France, depuis le Bordeaux; le jus

'généreux des vignes ‘qui couronnent les coteaux du

% Médoc; le Sauterne, sec et pétillant comme. les cHteaux

~de gravier ol il mfrit; le Bourgogne, le tonique par

gxcellence qumssuscxteralt_ummor.t jusqu,aux_grands-ranceet—kmtelhgenceﬂ*un%yoxreanadleﬁ“—“ gRE

vins de la Champague qui, dans tous les pays du monde,
égaient les esprits moroses. .

2. Un assortiment complet- des thés de Chme et du”
Japon, noirs, verts; orange, etc., les Formosa, les Pekoe,
les Gunpowders, etc., etc.

3. Les sucres de nos raffineries canadlennes, tant des
provinces maritimes que de Montréal.

Ces trois spécxahtés pour, lesquelles MM. N. Rloux et

voisins. Peu A peu il est arrivé d.se monter ainsi un
véritable établissement industriel-ot, continuant toujours
A soigner minutieusement sa fabncatlon, il fabrique main-
tenant pour une clientéle qui -grandit tous les jours et il
n’est jamais en peine de placer ses produits, presque
toujours vendus d’avance.

Nous pouvons donc en toute- conﬁance, recommander 2
nos lecteurs de s'assortir de ses marinades et de ses mou-
tardes, ‘produits canadiens, faits pour-le commerce cana-
dien, honnétement et de quallté uniformément bonne 2
des prix inférieurs'a ceux d’autres établissements plus
considérables. - :

En présentant M. Dionne A nos lecteurs, nous somies
heureux de le leur donner comme un exemple de ce que
peuvent produire, avec de maigres ressources pour débu-
‘ter, 1'esprit d’entreprise, I'énergie, le travail, la persévé

N’oublions pas un autre produit de M. Dionne, une

--véritable trouvaille, son sirop-de merisier composé, qui -

est un excellent’ reméde- de famille pour la toux et les
maladies de la gorge en général. Le sirop de merisier
composé se vend tres bien chez les épiciers et partont ol
il a été introduitilest devenu si populaire qu’on ne s’en
laisse jamais manquer. Pour le commerce, ‘les termes de
M Dnonne sont des plus accommodants

Puis-la- renomméeﬂeses—amcles-s’étant—répandue—an T
* dehors, il se vit dans 1’cbligation d’augmenter sa fabrica-
: tion'p‘our fournir aux commandes qui lui venaient de ses

Il-a commencé par
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" J. 0. Labreoque, Cousinean et Cie., Montréal

L’approvisionnement est entre les mains de trois ou
quatre-personnes ; le commerce de gros_exige des capi-

taux considérables; le détail est obligé de payer tout.

comptant et de vendre au prix fixé parle commerce de
gros. S'il est, par conséquent, un’' commerce ol les res-
sources ordinaires de I'homme d’affaires trouvent peu de
place, c'est bien celui-1a. Car pour le débutant qui veut
s'y faire une clienteleil ne suffit pas, comme dans'd’autres
lignes, de savoir mieux acheter, de vendre 3 une marge
plus étroite ‘(.ie_'béné_ﬁces ;- I’achat et la vente sont immua-

s ~fetut;pa EqUEnt, T& SONt €es qualites
exceptionnelles de tact, d’activité, de travail et d’énergie,
que I'on trouve 2 un si haut point chez MM. J. O. Labrec-,

fait d’avoir un compte ouvert dans ses livres constitue

e e v S oo un certificat de solvabilité et de bonne conduite commer-
E commerce de charbon ne ressemble & aucun autre,

ciales que plus d’un a sollicité en vain,

- J..0. Villeneuve & Cie, Montréal
‘A maison' d’épiceries de.gros fondée, il ya une tren-
s taine d'années, par M. J. O. Villeneuve, le sympa-
thique maire de la cité de Montréal, au coin de la rue
St-Laurent et de I"Avenue Mont-Royal, a vu grandir
autour d’elle le village dont-elle était au début.le seul

PO - - Jud

Longtemps elle a été 'unique entrepdt ol s'approvision-

nait tout le commerce des paroisses du nord, ainsi quecelui . -

__que et Vital Cousineau.La maison qu'ils-dirigentet-qui
est aujourd’hui la plus importante des maisons cana-
diennes -de' détail, ne date pourtant que de quelques

des faubourgs groupés autour d’elle St-Jean-Baptiste,
Mile-End, la Céte St:Louis, la Co6te St-Michel, Outre-

—années. :C’est assez dire. que ces Messieurs savent con--
tenter leur clientéle, ne vendant que les meilleures mar-
chandises, livrant toujours la quantité exacte et 3 I'heure
convenue, ce qui est un des grands et rares mérites du.
vrai commergant de charbon. Une fois qu’on a été servi
par eux, on-ne veut plus avoir affaire-a d’autres. AT
. Le public est prié de ne pas confondre la maison J. O.
Labrecque, Cousineau et Cie, avec M. Jos. Cousineau,

ex-associé-de M."Lab:ecque_.”" i : A
Hudon, H_ébert. et Cie, _Monfréal

mont;-ete.—La-plus—grande facilité “des communications

avec la région au nord de Montréal n’a fait qu’accroitre
sa clientele et comme elle a toujours conservé la plus

position des plus enviables dans notre haut. commerce et
n’a rien A craindre de la rivalité des grandsétablissements
'de la rue St-Paul.

. Admirablement approvisionnée en vins et spiritueux,
elle fait un commerce spécial dans ces lignes avec tous

de choix.

les détailleurs dont la clientéle exige des marchandises

e

donc a i)rétendu queles Canadiens-frangais n’étaient
pas faits pour le commerce et qu'ils devraient recon-

naitre la supériorité des anglais dans tout ce.qui regarde

le négoce ? Il est une branche de commerce, cependant, au

Canada, ol des maisons canadiennes tiennent incontesta- -
hlement le premier rang, c¢'est celle de I'épicerie en gros. .
L'une de ces maisons, dont le chiffre d’affaires monte -

dans les millions, 1a maison Hudon, Hébert et Cie,.
mérite de notre part une mention spéciale. . Le plus

ancien associé, M. Joseph Hudon, un-des derniers survi- -

" vants, dans la-vie active du commerce, de cette famille

son-associé, qui dirige maintenant plus spécialement la

‘thaison, a su continuer les bonnes traditions et, formé a

bonne ‘école, a pris place parmi les jeunes négociants qui

‘donnent les plus belles espérances pour 'avenir de notre

commerce canadierr.

Wm Evans, Montréal

(YUICONQUE a visité la ferme de M. Wm, Evans, ala

— Hudon dont on voyait autrefois Ie nom sur tant de maga-
sins de la rue St. Paul, est le type du gentilhomme doublé
de 'homme 'd’affaires. M. Chas P. Hébert, aussi un
des vétérans du commerce canadien a été pendant nom-
bre d’années membre du conseil de la.Chambre de Com-

merce de Montréal et y a occupé-la-charge de-vice-prési-—science-et-d’expérience;et-de 'ingéniosité detaracecana-——

dent ; il a été également président de 1’Association des
Epiciers de gros ; directeur de la Banqué d’Hochelaga,
etc, etc. M. Hébert, est sanscontredit un de ceux parmi
nos compatriotes qui ont su acquérir au plus haut degré
I'estime-et la confiance de nos concitoyens de toutes les’
origines et font le plus d’honneur 2 la race canadienne-
frangaise. e s M :
Deux autres associés, dont le rble n’a pas été jusqu'ici
aussi apparent au dehors, MM. Brault et Jarrest appor-
tent 3 la maison. des qualités précieuses. d’hommes
d’affaires ; enfin les deux derniers arrivés, MM. Zéphy-
nn et ‘Albert Hébert, fils de -M. Chas.: P.. Hébert, y
mettent ’appoint de leur jeune énergie et de leur bril-

Cote St-Paul, soit en été, lorsque la cultur= si variée,
si scientifique, des plantes et fleurs acclimatées ici est en
pleine voie, soit I'hiver, sous les toits de verre de ses
imnienses serres, est revenu émerveillé de la fécondité du
sol canadien lorsqu’il est travaillé par des hommes de

dienne qui fait fleurir le printemps 2 deux pas des neiges
et des frimas de I’hiver. - :
Les magasins de M..Wm Evans, coin des rues McGill
et des Enfants-Trouvés, centiennent, outre la plus grande
variété de graines de semences detoutes sortes :. céréales,
1égiimes, plantes fourragdres; un-assortiment trés com-
plet des instruments aratoires les plus perfectionnés, soit
pour la grande culture, soit pour la culture maraichérg,
soit pour le jardin de I’amateur, en_passant par la sylvi-
culture, I’horticulture et le jardin d’ornement. :
Sur sa ferme, on trouve ‘en pépiniéres les meilleures
variétés de pommiers, et d’autres arbres fruitiers, d’ar-
bres d’ornement : tilleuls,. érables, -etc. ; d’arbustes a

tiers les plus popu'leu etles lus iportantsde Montréal.

- haute réputation d’honorabilité et de libéralité dans ses -
.relations avec les détailleurs, elle occupe aujourd’hui une

73 .

— M—F—W-Villeneuve-fils-de-M—J: O VilleReuve et

lante éducation commerciale.

Est-il besoin de rappeler 3 nos lecteurs que la maison.

Hudon; -Hébert et Cie ne le céde A aucune autre au

point de vue de I’assortiment des marchandises ; et que,-
s'approvisionnant, pour la plupart des marchandises.
importées, directement aux pays de production, elle est
a méme de faire au commerce de détail des’ prix et des
conditions impossibles 4 trouver ailleurs? . - it
. Nous avons-eu déj I'occasion’ de le faire remarquer,
la maison Hudon, Hébert et Cie choisit sa clientéle et le .

fraits et 4 -fleur. - A la saison, il vend des plants de
fraisiers, des griffes d’asperges, etc. En un mot, c’est
un établissement absolument-complet.——— >

Tl est aussi I’agent de la maison Vilmorin et Andrieux
_pour
universelle.

les graines de cette célébre maison de réputation

- Le commerce de la ,campague'ne, saurait mieux faire
que de s’adresser & M. Evans pour ’approvisionnement

saison.

~de semences, graines de mil, de tréfle, etc., a cette

L
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@ Boivin et Ole, Montréal .

A’ maison G. Boivin et Cie a été fondée, il y a déja

bon nombre d’années; par un des hommes les plus
connus et les plus. estimés de l'industrie canadienne,

M. Guillaume Boivin, actuellement ‘retiré des: affaires

aprés fortune faite.

Son fils, le chef actuel de‘la société; qui a appris les
~affaires & son école, n’a laissé perdre aucune des bonnes:
- traditions:de la maison. La spécialité ‘de la chaussure -
sans couture, d’aprés le procédé breveté par M. Boivin, . S€ 1 EaCHE FESESTHL AU CHSUILE, POUE AcAcYeR de
~assure toujours A la manufacture G. Boivin et Cie, une —remplir leur devoir de-bons-conseillers, qu'a leur vendre —
- - part considérable des commandes ducommerce de détail,

Canada, depuis Halifax juSqu'& 'Va'ﬁcuver et depuis
1la ligne 45e jusqu’aux mers polaires. Ses voyageurs, -

constamment sur la route, sont bien accueillis partout et

: -l' u d Maioa~ No 1 ; bl de i, é é Ia

" . P. G Bussidre ot Cie, Québeo.

—

TTNE des plus anciennes maisons de Québec, dans le

commerce des grains et farines, la maison P. G.

Bussidre et Cie, fondée en 1864, tient 2'la disposition des

marchands de la campagne, au commencement de la

- saison du printemps, un assortiment des plus complets et

des mieux choisis de graines de semence. Nos lecteurs ne

‘manqueront pas d’inculquer 2 leurs clients I'importance,

si-I’on veut avoir une bonné récolte, ‘de semer de bonne
semence. Il ne leur restera plus ensuite, pour achever de

:

des graines de la maison P.G. Bussiereet Cie. Elle tient -~ -

Mer Noire, orge, avoine, sarrasin ; de splendides graines
de1égumes : pois, féves de toutes couleurs, lentilles, etc.,

-.sont encore mieux regus lorsqu'ils se présentent une
seconde fois que la premiére, car les marchandises qu'ils -

~placent ne causent jamais le moindre désagrément’ au
détaéilleur, et satisfont toujours la clientéle la plus parti-
culiére, ~' L ‘

" Le fini et I'élégance de ses chaussures de luxe, sont

passés 2 1’état de proverbe dans le commerce, tandis que
. pour la solidité et la durabilité, ses chaussures communes

. ne sont surpassées par celles d’aucune autre manufacture.

Ne sacrifiant jamais la qualité des matériaux pour
~abaisser le prix de revient, la_maison G. Boivin ne fait
«de -pacotille & aucun prix ; elle cherche, au contraire,

et trouve toujours-la réduction du prix cofitant, dans"
le perfectionnement des procédés de fabrication, dans,

et d’excellentes graines fourragéres: graine de mil cana-
dienne et américaine, tréfle rouge et blanc, alsike, blé -

~d’inde pour silo, ainsi que les farines et les provisions.

J. A, Vaillancourt, Montréal
EPUIS 18_ansfqu"il.es,t dans le commerce des 'pidvi-
_ sions, M. J. A. Vaillancourt a toujours joui d’une
réputation commerciale sans tache et de la plushaute con-
sidération de tous ceux avecqui il a été en relations d’af-

faires. ~ Pendant cet espace de temps, aussi, ilasu acqué-
Tir une expérience consommée dans la vente des produits

laitiers et se faire une magnifique clientéle parmi les

1'¢mploi de la main d’ceuvre la plus experimentee et des

fabrigants—de—beurre-et-de-fromage—de—la-province-et—

machines d’invention la plus récente. - Toujours la pre-

“midre & adopter les nouveaux perfectionnements de

- P'industrie, elle a su également rester la premidre manu-
facture de chdussures du pays ; recueillant les premiéres

récompenses partout odl elle a exposé ses marchandises.

. 'Joseph Ward & Co., Montréal

M "WARD est un des plus-anciens négociants faisant le
; i« commerce de graines de semerices, ayant fait partie
déja de deux maisons dans ce commerce, avant de fonder
la maison qui porte la raison sociale actuelle. Il fait dans

d'Ontario. T 2R
Nous avons souvent, dans notre journal, exposéles
avantages qu'il y a, pour les propriétaires de beurreries
et de fromageries, 4 consignet ‘leurs produits 3 Montréal
4 un marchand qui pourra les vendre a commission.
Mais il est -nécessaire; lorsque I’on veut se prévaloir de
ces-avantages sans courir de risques, de s’adresser 4 un -
commissionnaire honnéte et solvable. - Ces deux qualités
ne font pas défaut 3 M. Vaillancourt, qui, outre la répu-
tation d’honorabilité qu’il a-su s’acquérir, posséde une

jolie fortune. Sa position ‘dans le monde du commerce .

peut étre jugée d’aprés le fait qu’il est depuis plusieurs
années, un des directeurs de la Banque d'Hochelaga, de
I’ Assurance Mutuelle de la cité de Montréal etc, etc.

cette branche une somme d’affaires considérable, impor- _La preuve de sa compétetice-.comme vendeur de beurre

tant de I'étranger et exportant des graines du pays.. Il

—ne fait affaires qu'avec les marchands et les cercles agri-

—;

— fromageries; ayant été un-des premiers—3—s'int

<

coles, ne vendant jamais directement aux cultivateurs.
Le commerce des graines demande chez celui qui s’y

:,_ livre, une grande expérience, . d’abord, et une grande
honnéteté, ‘car de la qualité de la semence dépend la

répolte,. c’e§t-§-djre'la fortune du pays. Il demande aussi

et de fromage c’est que, A chaque assemblée de 1’ Associa-

tion d’Industrie Laitidre, il est un des juges choisis par

I’association pour juger la valeur comparative des échan-
tillons exposés A ces assemblées. - * 4

M. Vaillancourt vend. aussi -aux fabricants de
beurre et de fromage les fournitures nécessaires a la
fabrication : 'boite 2 fromage, coton, présure, tinettes, sel

ble.
choses, 3 un haut degré; son capital est considérable ;
il est propriétaire des vastes magasins qu’il occupe, aux
Nos 321, 323, 325 et 327, rue des Commissaires, s’éten-
dant jusqu’a la rue St-Paul, et desservis*'par une ruelle
privée qui lui donne, une grande facilité pour I'expédi-

idéra M.~ Ward posséde toutes ces

© .tion de ses marchandises.

Il's’occupe aussi des fournitures de beurreries et
ESSET 2
~ Pindustrie laitidre ; il a vendu 4 commission le produit
‘province,

Febvre. : '
M. Ward'est également un des principaux capitalistes

 intéressés dans V’entreprise de la Glaciére de Montréal
(Montreal Cold Storage Company) dont nous avons
. donné une description I'automne dernier. O

de -

. pouvoir.d’eau pour ses ateliers. .

Higgin et sel Ashton,-etc., etc. . .
“11 vend également 4 commission -les autres produits de
la campagne : ceufs, volailles, porcs, ete.

Granby Rubber Co.

ES articles en caoutchouc de la

acqy 4 aeépu!

marché la premitre place comme articles solides et & bon

de-la—deuxitme-fromagerie-coopérative-établie dans la—marché. Les claques Granby sont absolument populaires
qui appartenait & un M. Blondin, de la Baie du

et les marchands de chaussures sont forcés de les ténir en
stock. D’ailleurs, le chiffre de ventes de cette manu-

" facture a tellement augmenté qu’elle est obligée de cois-

truire de nouveaux -ateliers, et ‘elle est en négociation.
avec la municipalité de Granby pour établir un nouyeau
o



