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LA CREME DES SERGES |

c'est
LA SERGE A COSTUME CREME

de

Dans les Pesanteurs Lr.::,v‘crc et Moyenne.
Tous Ies Styles du Printemps rayonnent
comme d'un centre de Serge.
Dame Mode dit . que “la Serge est ia Pierre
angulaire des tissus a Costume pour lo Printemps.”

81 vous desirez la bsaute de la tissure et des
valeurs remarquables, les plus belles scrges ce sont

celles d ni g s R ¢ E

MAAAAAAAAAAAAAANS

Les principaux journaux de mode de I' Amérique
C'estune Année § ©ntiére ont fait ressortir la vogue de la Serge Cré
me pour to-lumr de prmlemp-

pour les Donnez | des pour
Serges les Serges Créme. Notre -lork e-l complet a pré-
sent.

L¢s Serges Sandown lln'est pas douteux que ces marchandises deviendront

rare. Chaque jour, des manufictures ferment & cause de In

ue wréve des mineurs
PR'E,STLEY Rappeloz-vous que vous pouvez avoir en
les demandant,
Pour Vos annonces piul
Manteaux

Autres tissus noirs et de couleur toujours en stock.
sont les meilleures Seuls Agents pour les Etoffes & Robe de Priestley.

Enroulées sur le

ETOFFES A ROBES
DE PRIESTLEY

SERGE CREME POUR COSTUMES

L'Annee 1912
SERA UNE
ANNEEDESERGE

Les  prin

pales autoris

modes  sont 2
unanimes A /f

déclarer que &4, Y /7NEEN
la serge st M

pour la s [ 1
temps le tise
su A costus
me le plus
populaire

>

Nos serges ray-
ées 4 double
faisceau de

sont nos chefs de ligne dans les
serges pour costumes et jupes
de printemps I

~o | GREENSHIELDS LIMITED

LT e} MONTREAL
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Sunrise Longcloths

SUPCRIOR FiNign

Tissus en coton blanc faits par une Manufacture Canadienne pour la clientéle Canadienne.

Qualité de premier ordre Prix populaires et valeurs exceptionnelles —Couleur blanc
de neige — Tissage uniforme — Fini doux, pas de bourrage objectionnable.

En vente dans toutes les Maisons de Cros. P |

Demandez les tissus de la Marque “Sunrise Longcloth” en faisant
une commande de coton blanc.

Wrappere‘tvt;s Canadiennes et Meilleures

a 8 cents
Flanelle Velours Melton pour costumes
Flanelle Reversible Flanelle Durbar

8 cents

Comme Qualité, ces tissus sont plus pesants que ceux qui aient jamais été !
offerts auparavant au méme prix. Nuances bien définies et s’ harmonisant.

Modéles nouveaux, ordinaires et de
bonne vente.

Donnez une ordre de bonne heure a votre
fournisseur.

Ces tissus sont faits et garantis par

Dominion Textile Company, Limited _

TORONTO MONTREAL WINNIPEG
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LES FAUX-COLS

' T 0.
SE VENDENT
Les Modéles Tooke représentés ci-dessous se sont vendus cette a de facgon
exceptionnelle, méme dans les lignes Tooke qui se vendent général t bien.

VICEROY
CLOSE FITTING

S T maotwimnoun /)
' co L n s BUTTONHOLE

2 for 25*

Les Cols Mous TOOKE sont meilleurs que jamais, cette La nouvelle boutonniére “Lock” du faux-col TOOKE

&
: Svos. “Viceroy ', est la nouveauté la plus heureuse que nous ayons
? :nn‘. et :.rl..::em:nt plug)po{l:lllril' - oy jamais introduite dans les faux-cols. Le devant trés fermé
PR S S SIS PRI SEDAD et la facilité d'attache sont trés appréciés Dansle méme
ce qui donne au faux-col un aspect plus habillé, plus élégant. genre que le “Viceroy'' représenté ci-dessus (hant de 2" )
La demande est si forte que nous avons de la difficulté & y nous pr.?dui-om le “Rob Roy” (haut de 1, ') etle “Con-
répondre. Ne tardez pas i donner votre commande. naught” (haut de 11, "),
TOOK S. Limited MONTREAL
E BROS. Limited, 5
Manut iers de Chemi F: Cols et Cravates —Importateurs de Merceries pour Hommes.
" Magasin a Winnipeg, - 91 rue ALBERT.

& D




LES

#»  VETEMENTS
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VENDENT
BIEN
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Vétements taillenr
Modéles particuliers a la maison Cette Etiquette a du Succes Uniquement

R 7A%

Confectionnés pour la premiére fois
en 1912

Il y a encore une forte demande pour les Costumes
en “Whipcords” et en Serges de Nuance Tan.

Les costumes ‘“Pullan’’ créent des ventes immédiates:
vous avez probabl t besoin en ce t de quel-
ques articles nouveaux pour regarnir vos stocks.

Demandez quelques échantillons de Costumes et de
Paletots des derniers modéles.

Les ordres ouverts pour livraison immédiate seront
I'objets d'une attention toute spéciale. P

Nous avons donné satisfaction a d' autres marchands, |
permettez-nous d'en faire autant pour vous.

Costumes
$10.00 $12.00 $14.00

Les meilleures Valeurs'aux Prix les plus Populaires.

Paletots

$1.50 $10.00 $12.50
Paletots Nouveauté. Drap les plus nouveaux.
»
Imperméable
$5.75 §1.50 $8.50

Paramettas, Style masculin ou Genre raglan.

Jupes

$3.00 $3.50 $4.00
N°f:"vxl'i'p‘:,'::'5':" é::::":h: - Valeurs qui feront impression sur |'acheteuse b Betmteans At
de couleur Tan. la plus experte. Serges “Whipcord”'. !
$12.50 $11.50.8$17.50

EDIFICE Mo Pu“an & Sons ——
PULLAN LINOAY

Exclusif de manteaux, Costumes et
TORONTO Commerce Ea . JI.Ipel MONTREAL

Rues Bay et Wellington, TORONTO.

v-
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VOICI LE PRINTEMPS!

Voici I printeniy Ce n'est pas la nature qui nous en

donne e signal; le soleil est encore bien pide, de tond de
Fair est encore froid par voments, les arbres n'ont | reae
e lewr parure verte, on apergoit de ¢ de la dans quelgues
rues des tas de neige qui semblent avoir de la peine a dis
paranre, nien entin parmi les elements natur ne vous per

met de découvrir ¢t de saluer le printemy

It cependant, | printemips est venu, Sl on'a g

i fait
son apparition dans les campagnes ot dans les rues des vil
les en mettant de Fombre aux arbres, % n'a pas plombe
nos eépaules de rayons de soleil ardents, il n'en chante pas
moms radicnx, multiple ¢t nouvean, dans maints endroits ou

le regard de Ja femme aime i se r et vers lesquels ses

pas se dirigent tcujours  avee  impatience et plaisir, Nous
avons nomme: les magasins de nouveautes

\h! les jolis avant-courcurs du printemps! Comme ils
savent bien nous dire que henreuse saison savance & grand
pas et quelle est toute proche de nous et qu'il faut se pres
ser de se vétir de fagon claire et brillante pour faire une di
gne réception i hote nouvean

\ cette epoque de 'année, les magasins de nouyeanteés
sont la joie d'une ville, ils en sont le plus gracicux et le plus
nant ornement, mettant une gaité debordante derriére les

glaces de leurs vitrines et répandant dans leurs étalages

tout P'enchantement des riches coloris ot des tissus de elarte
evocateurs de journées de soleil,  Chacun d'eux devient un

veritable temple de lumiere d'oit se dég

cotte impression
le bien-étre qu'on éprouve i rejeter les lourds manteaus et
les pesantes fourrures imposées par Uhiver ¢t 4 marcher al
legrément dans la dovee tiédeur des premiers jours de prin

temps, 11 semble qu'on respire plus librement

Clest Tavenement du blane et des nuances claires, tous
se plient & cette suzeraineté qu'on subit passivement et aved
juie

Et c'est dans toutes les rues, dans tous les magasing de
mode, e prestigicux amoncellement de toutes les derniéres
nouveantes, seduisantes, gracieuses, originales, plaisantes, in
genicuses et desirées par tant de regards avides de les
posséder

Devant les vitrines, de longues théotics de femmes et
de jeunes filles braguent des yeux de convoitise sur tout ce
qui 'y trouve exposé, commentant la forme des modéles, ex
primant’ leurs opinions personnelles, montrant de leur petit
doigt T'article de leur goit et faisant mille projets d'achats
qui constitueront des sujets de réves 4 moins qu'ils ne de
viennent de suite des réalités,

ALY des beaux moments de lannée nt comme des
mrs de tete dont on ne sanrait pre i la hin

Clest Pinstant hewreux et facile pour les detaillants, s
mont pas grand citort @ fwire pour g er les achats
ctodls wiont pas besom de vanter longuement les gqualit
darnicles qui parlent st elogueniment  d'eux-meés U qui
BEconguis @ preniere voe les suffrages des plus diffici
| leurs ettorts doivent plutor se porter & ajonter le |
dattrait | Ble aux expositions de lewr rines et @ e
rendre captivant Hs dowent appliqu leur Ao leur
it et leur experience & orendre irresist les rayons ex
terienrs’de lears magasins devant lesquels tant de gen nt
passer, de fagon d foreer attention, & iny dmirat
Cd SUSCHer @ tous ceux qui sy arreteront, le deésie dentrer
ot de faire des emplette

La dowceur de la température invite 4 la promenade
fréquente, nombren eront les personnes qui 4 chacun
de leurs wwes feront une conrt tation a itre vitrin
Ty tard elles franchiront le seuil de votre maison pout
lear us grande satisfaction ¢ tre propre profit

ur les marchands de nouveantés, quel préciens aide
(e printemps!
Avis de passage

M.ND Paulet de ta maison Racine & Cie visitera prochaing

ment Ottawa et Quebe

REMARQUES CONCERNANT LA BROCHURE DES
MODELES DE LA DOMINION OIL CLOTH
CO, LIMITED, MONTREAL

La Dominion Oil Cloth Co,, Limited, de Montréal publie un
pent fascieule montrant quelques-auns de ses principaux n
deéles de Linolcums et de Prelarts pour 10125 le manque ('espace
ne lui a pas permis A’y inclure towte Ty eollection de ses dessin

Les dessins qui v sont representés indiquent les différente
qualites et presque tous somt faits dans une ou plusienrs autr
combinaisons de conlenr

Cette petite brochure sera de grande wilité pour comman
der. aux marchands de gre car les dimensions, longuenrs ot
largeurs v osont clairement indigueé

Ce pliant a é¢ distrilmé d'un bowt & Vantre da Dominion ot
¢dité en denx langues: anglais et francais. Tout marchand ani
anrait ét¢ omis dans la distribution du fascicule en question
peut se le procurer en éerivant & 1a Dominion Ofl Cloth., Limit
ed, de Montréal

Ce catalogue distribué directement aux détaillants a pour

I
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but daider le marchand de gros dans ses ventes en faisant con
naitre les articles de la Dominion Oil Cloth Co., détenus par
toutes les maisons en gros du Canada, et non de pourveir il
rectement au commerce de détail

Les modéles montrés dans la brochure de la Lominion Oil
Cloth Co,, Limited, de Montréal, sont établis dans les nuances-
mode, et le but visé par cette maison est de produire une mar
chandise qui convienne au commerce et conditions clifatériques
du Canada.

LA JUSTICE

11 peut sembler fastidieux de revenir incessamment sur c¢
sujet de la lenteur de la Justice et de déplorer l'organisation de-
fectucuse de certaines Cours ol doivent séjourner pendant pla-
sieurs années, les litiges avant d'étre tranchés par les juges

L'extraordinaire lenteur de I'administration de la Justice
pour les causes du ressort de la Cour de Circuit est passée a
état de légende; le nombre des voix diverses qui viennent jour-
nellement ajouter leur indignation de cet état de chose ne fait
que grossir, et leur plainte ressemble fort & un refrain infiniment
populaire que chacun fredonne comme une scie avec un i
ment qui n'a rien de trés respectueux pour l'organisation
qui en est l'objet Franchement il est penible de voir une orgam-
sation aussi défectueuse dans un pays qui va de l'avant comme
ie Canada et ol le commerce se développe dans des pre portions
considérables entrainant l'augmentation fatale des petits ennuis
possibles, afférents aux diverses transactions et qu'il conviendrait
pourtant de pouvoir liquider dans un laps de temps raisonnable

Cette situation est tellement déplorable que beaucoup de
gens s’y prennent & deux fois pour savoir 'ils vont intenter une
action contre un débiteur pour recouvrer une créance d'une som-
me relativement peu importante, mais assez conséquente cepen-
dant pour qu'il n'en soit pas fait fi

Les gens qui ont l'esprit dispos @ la pla santerie ne man
queront pas de découvrir 1a un reméde & la chicane et un en-
couragement au non-paiement de ses dettes. Peut-itre les gens
sérieux et les principaux intéressés ne raisonneront-ils pas de
la méme fagon.

De fait, le public en général a fort & souffrir de cette orga-
nisation de la Justice et les causes qui, au fendemain de l'action
prise, semblaient devoir étre gagnies A coup siir, voient souvent
leur hon droit diminuer d'évidence par suite du manque des té-
moins que les quelques trois ans d'attente ont disséminés dans
des directions inconnues oi il est impossible daller les chercher
pour venir témoigner.

11 arrive également maintes fois, qu'un débiteur hon pour
une somme de $100 dont il refuse le réglement & son eréancier
devienne insolvable au cours du procés qui traine plusieurs an-
nnées, rendant ainsi P'action de la Justice ahsolument nulle. Les
conditions du commerce sont changeantes et le crédit d'un com-
mergant pen diminuer rapidement jusqu'a l'anéantissement ot
alors le créancier voit cette dégringolade sans pouvoir faire va-
loir ses droits pendant qu'il en est encore temps. Triste concep-
tion de la Justice!

La classe ouvriére se trouve atteinte indirectement par cette
lacune dans l'action de la Justice, en ce sens que le commergant
se trouve beaucoup plus circonspect sur le découvert qu'il peut
faire, et réduit souvent le crédit qu'il pourrait accorder en rai-
son de la difficulté qu'il aurait, le cas échéant & faire valoir ses
droits devant les tribunaux. T1 s'ensuit un malaise général qu'il
faut imputer d cette fastidieuse lenteur des causes en Cour de
Circuit, et qui est loin de contribuer au bhien-étre du public

Devant cette quasi impossibilité de se faire rendre justice, il

devait fatalement se créer nombre de ces bureaux davocats:
usuriers qui assurent des recouvrements i des taux tels, que le
malheureux créancier ne touche rien ou presque rien de la som-
me gui lui est due. Le plus souvent, tout est englouti par les
frais. Cela fait I'affaire de ces peu recommandables cabinets
d'avocats qui sont & laffit des créanciers hésitant i entreprendre
un proces dont ils ne verront peut-étre pas la fin et qui, décou-
ragés par les exemples qu'ils ont sous les yeux, de cette lenteur
proverbiale, se laissent aller & remettre aux mains d'agences pen
scrupuleuses la plupart de leurs créances

Iétat actuel de la Justice dans la Province de Québec ne
fait que favoriser ce genre de transaction dont nul ne saurait
se montrer satisfait sinon ceux qui exploitent cette mine d'or,
dont la source se trouve dans linsuffisance de notre systéme
judiciaire.

11 est vrai que la Justice, i proprement parler, coiite elle-méme
souvent et méme toujours horriblement cher, si le gagnant d'une
cause voyait son adversaire condamné aux frais, il ne pourrait
se plaindre de leur taux élevé, mais il n'en est pas ainsi dans
tous les cas, et aux termes de la loi, les frais occasionnnés pour
le recouvrement d'une somme de $25 ou moins, n'incombent pas
au débiteur. Voila une anomalie étrange qui n'est pas non plus
pour encourager les Canadiens & faire appel 4 la Justice de
leur pays.

Dans une province comme la Province de Québec, ot I'acti
vité commerciale atteint au plus haut degré dans les principanx
centres, une Justice expéditive pour les petites causes est indis
pensable et peut-itre, qu'd force d'en clamer 'urgence et de son-
ligner le mal, le reméde y sera-c-il apporté dans un avenir pro-
chain

LE MANQUE DE WAGONS DE MARCHANDISES

Au cours de I'hiver, de nombreuses plaintes ont été for-
mulées, tant par les producteurs que par les marchands, au
sujet du manque de wagons de marchandises. Le matériel
de la plupart des compagnies de chemin de fer est trop peu
conséquent et cotte situation provoque un certain désarroi
dans le commerce. M. A. J. Nixon, président de la Comr
sion des Chemins de Fer a terminé son rapport a ce sujet.
11 constate en effet, un manque certain de matériel de cette
sorte ce qui cause de graves ennuis aux expéditeurs, mais il
ajoute que les comnpagnies se rendent elles-mémes parfaite-
ment compte de cette insuffisance et qu'elles font tous leurs
eiforts pour améliorer leur équipement aussi rapidement que
possible,

M

aupre

John Dwyer représentant la Ottawa Board of Trade,
de la Commission des Chemins de Fer, souligne 1'in-
convénient causé aux marchands de foin locaux et au com-
merce en général par cette situation anormale qui dure de-
puis le commencement de I'hiver,

C'est surtout sur le Grand-Tronc que ce grave désa-
grément se fait sentir, M. George S. Kelley, représentant de
C. H. Squire & Son, d'Ottawa, se plaint de ce que sa com-
pagnie ne puisse obtenir les wagons de marchandises qu'elle
désire; M. C. H. Beatty, de la méme maison, explique qu'il
a demandé en février, 282 wagons au G, T. R. et en a regu
o seulement. en janvier il en avait réclamé 360 et obtenu seu-
lement 22, Sur 370 dont il cut besoin en décembre, 15 seu-
lement lui furent adressés,

Ces chiffres se passent de commentaires et prouvent la
nécessité qu'il y a pour les compagnies 4 augmenter leur
matériel sans tarder, pour mettre fin aux perturbations ap-
portées au commerce par cette déplorable situation,

M
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Comment nait et se transforme une importante maison de commerce

La Maison Dupuis Fréres Limitée entre dans sa 4déme amnée d'existence. Un joyeux anmiversaire. Nowvelles transior

Estail en ma

asin de 'Est qui soit

m populaire que Lo premier magasin de nowveantés de Lo rae Ste Cathe
celui de Dupuis Fréves? En est-il un qui soit plus unanin vine fut celui des Dupuis
» ment et plus avantageusement connp parmi les Canadiens Lo fondatenr de la celehre maison ctait un tont jeun

| Frangais? 11 serait malaisé¢ de tronver une voix discordante hianm M. Joseph-Nazaire Dupuis
pour nier cette grande popularite faite d'un sentiment e Son pére venait de mourir, En le laissant orphelin, il
confiance et d'estime pour co magasin dont la reputation lut comfia, & lai Vaine de la famille, le som de ses sept frer
cordialite et d'honnéteté n'est plus i faire et d'ine sovur
Et si considérant towte Iimportance prise par cette mai Pour toutes ressources, il avait son cocur vaillant, la
son sur Ja place de Montréal, on se reporte i Pépoque o mscience de sa responsabilite, une intelligence largement
ses modestes débuts, il y a guarante-quatre ans, on se tronye overte, une infatigable activite, un sens rare des affaires
surpris du développement colossal de Uentreprise et P'on est I commenga son commerce dans un tout petit magasin
tenté de se demander si une bonne fee n'a pas de sa hagneit e Ste-Catherine, & quelques pas de la rue Montealm

CNAPRAUR GARNIS |
gy

i
R 00 4 B VA B -
C'était en 1868,
prestigieuse opéré de si fabulenx changements, Nous me
Y Lo sueeés ne se fit pas attendre
sommes plus au temps ou 'on croyait aux fées, elles sont .
i \ peine deux ans ¢coules, et M. Dupuis dut s'établi
mortes depuis longtemps dans esprit populaire, le moder
K dans une maison plus grande, prés de la rue Amherst
nisme actuel a tué tout ce qui revetait un caractere de mer % k
e En 1874, trois fréres Dupuis: Joseph-Napaire, Odilon ot
veilleux et de fantastique, mais il est cependant une fée qui E
Louis, formerent une société et ouvrirent, rue St-Panl, un
- demeure fidelement aupres de certaing hommes ot les 1
1 ) " TR SN i T magasin, en gros, de nouveauteés, 4
compagne depuis lenr bereean jusqu'au plus fort de la G X
'l ll. BHE wopme I‘ ' I‘” ) 1' ll ' % ™ Malheurcusement, deux ans aprés, le 24 aont 1876, mou
de la vie et c'est la | du travail et de l'éenergie, C'est elle '
. " ’ rut Joseph-Nazaire, et les affaires de la rue St Panl furent
d qui suscite les gestes de volonté et fait naitre la patience 1
3 3 A 3 : discontinuées
H d'un labeur soutenu ¢t ¢'est grice a cette foree d'intelligence, .
1 5 < “ Odilon, Lonis ¢t Fugéne reprirent aussitor le magasin >
! d'énergic ¢t de travail que la maison Dupuis fréres est de . i
: g de la rue Ste-Catherine, et donnérent un nowvel ¢lan anx I
i venue ce qu'elle est: Le plus grand magasin de détail de "
b . affaires, sous la raison sociale Dupuis Freéres <
[ ] nouveautés de P'est de la ville,

Alors que toute une décoration joyeuse et un air de
féte claironnent la g44éme année d'existence du magasin de
la rue Ste-Catherine Est, qu'il nous soit permis de rappeler
briévement 'histoire de cette maison; c'est un bel exemple
de ce que peut faire l'intelligence et I'énergie humaines

Fugéne quitta ses fréres, en 1878, et s'établit 4 Ottawa,
Odilon et Louis continuérent leur commerce jusqu'en 1881
Cest alors que, formant une nouvelle compagnie avee
leurs deux fréres, Alexis et Narcisse, ils construisirent le
magnifique magasin actuel, 4 'angle des rues Ste-Catherine
et St-André
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DUPUIS
Dupuis Fréres, Limitée Directeur

Surintend Dircetenr geran

—

EUGENFE DUPUIS

la Cie Duy Frére

L

AT DUGALT

precedenment chez
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A son tour, Lowis se retira des affaires, en 1886, Pen
dant dix ans encore, les trois fréves, Odilon, Alexis ¢t Nar
CISSC, continuerent & prosperer jusqa'a 1806, ¢poque 4 la

quelle Narcisse s¢ retivant, Odilon et Alexis restérent seuls

propri¢taire du mi Mais ce ne fut que pour quelques

mois, Alexis mourut le 4 novembre 1896, i pen de temps
apres, Odilon vendit la propriété 4 Narcisse
Ceclui-ei acheta aussiton cing magasing de son voisinage,

¢ 'edifice, entre

et agrandit sa maison de toute 'étendue «
la rue St-Christophe et la rue St-Andre

Clest Li gu'il continue, avee la tradition de travail et d'hon
neur de ses fréves, une prospérité jusqu'ici sans egale
Comparé a celur de 1897, le chifire des affaires de cette

annee marque une avgmentation de 3oo pour cent
La maison Dupuis Fréves ne veat pas étre seule a pro

fiter de sa prosperité croissante, Elle veut que ses clients

comme ses employes en béneficient

Clest dans ce but qu'clle organise une association de s
cours mutucls pour ses commis, et un fonds de réserve pour
leurs malades; dans ce but, elle a pris les mesures pour un
sin, Tout le

premier étage sera renouvelé dés le mois de juillet prochain

agrandissement considérable des salles du mag

On y trouvera bientot de nouveanx ascenseurs, Et, si on le
prefere, on pourra monter d'un étage a l'autre par un esca
lier roulant un de ces fameux escaliers sans fin, comme
ceux des grandes maisons de New-York, et qui sera le pre
mier dont aura jouwi un magasin de Montréal

Quatre mille personnes, en une heure, pourront y faire
I"ascension

Rien de ce que peavent fournir l'art, la décoration et le

confort modernes, ne sera refusé a la clientéle

Plusicurs sections ¢t rayons nouveaux vont étre ajoutés

a I'établissement

exemple: Une pharmacie, avee fon

taine, soda, tout ce qu'il y a de plus dernier eri!

Un salon de perruguicr et de manicure

Une salle & diner

Salon, boudoir, avee fautenils ¢t causeuses

Mais a cité de ces améliorations matérielles, il en est
dautres d'un ordre moral que la maison Dupuis s'applique 4

developper chagque jour davantage et qui consistent en de
meilleures méthodes de traiter la clientéle, de prévenir ses
désirs, de suivre minuticusement le mouvement de la mode
et de Vactualité pour donner & ceux qui s'adressent a elle, les
articles les plus nouveaux et qui leur assurcront toute satis
faction

Ce n'est pas en vain qu'on s'est efforeé a édifier aux prix
d'efforts loyaux, un renom d’honnéteté ratifié par la popu
larité, et la maison Dupuis fréres se doit 4 elle-méme de

continuer ces jolis principes de probité ot de travail conscien

CICUX (U 0Nt assiire son sueecs

LES RELATIONS COMMERCIALES FRANCO-CANA-
DIENNES

sseph Contant, ancien Président de la Chambre de
Commerce du District de Montréal, ancien Commissaire du
hivre, Doyen de la Faculté de Pharmacie de 1'Université
La et Directeur de la Corporation de 'Ecole des Hautes
Etudes Commerciales de Montréal, adresse an public com-

mergant et industricl, un appel pour le développement des re-
lations commerciales franco-canadiennes; nous détachons de
cette lettre ouverte, le passage suivant qui intéresse direc-
tement le commerce
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Une ocea

O Precicise gst r ot Cana
dien de donner un nonvel 1 v Fra

en effet, 1l viemt

soire pour le deyclappement «
do-frangaises; la réumion prelimi \ | X fovrn
1912, dans la salle du ¢

du district de Montreal " \
ur de Laporte, Mactin & Cie, Lic

POFLe, NEEOCIant importate
ancien maire de Montreal, 1'r

clale, et elle se « mposa I'un \ 1 rincipans

hommes daffaires Canadicy

A heure qu'il

chiffrent & vingt millions de dollars teent o '

dont les quatre cinguiemes an credic o X

France, y compris le wrafic détourne roAnver |
1

ot New-Yorl

les ports angli

La Conférence Permanente du Commerce Exterienr de
Paris, voulant tirer le meillenr party o clations, a pen

qu'il convenait de créer un organ

vouera ses efforts et son action « i ey clopn

ment des relations ¢eonn I

France et le Canada
Sous ses auspices ot son patronage sest fondé @ Paris

un Comite pour dével

co-Canadiennes ¢t en

Ce Comité Frangais

France de nombreuses adhésions provenant des prin

Chambres de Commerce et de rand wn mmer
ciales et industriclics

De plus il est & noter que Comite ayant i négocier
avee les hommes d'affaires Canadiens des dens lanie
confie la direction de son burean & un gronpe d'hommes ans

quels la langue an

est tres familic
I est encore difficile  dapprecier Us avantage
quen retircront les membres du Comite

services considérables qu'il leur rendra an 11

vue financier, industriel et commercial naloms, cependant

ce point que le Comité travaillora surtont

s Uintérét pr
pre de ses adhérents. On pent done d'or t déja se rendre
compte des bénéfices i réaliser en faisant partic d'un aussi
puissant groupement

Les promoteurs de ce projet ¢eomomiu nt
d'adhésions nombreuses dans tout le Canada: il fant qie ne

industrics et notre commerce soient largement représent

et par des hommes d'affaires dont Uimportance of la qualifi
cation répondent a celles des membires du Comité Francai
Il faudrait aussi que Montréal, on tan
Canada, tint & honneur de fournir |

métropole du

us grand nombre d'ad
hérents

Au comité provisoire formé 4 Montréal joindron

une

section qui est en voie de formation 4 Qu

¢t une au

tre qui s'organise 4 ronto,
Dés que le nombre d'adhésions 1¢ permettra, une rén

non sera convoquée pour procéder a P'élection d'un bureau

de direction permanent et pour jeter les hases constitutive
du Comité,

Le printemps est le moment le plus propice ans o1
A cette époque de Pannée on aime 4 s promencr dans les
rues a ses heures de | et celia ne va pas sans qn'on jett
i regard aux magasins qui somt sur le chemin Le détail
lant doit savoir tirer profit de cet état desprit en faisant

des étalages attrayants qui parleront a la foule des passant
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L’INITIATIVE

L'initiative, la faculté de faire quelque chose sans étre
commandé, de penser par soi-méme est une des conditions
les plus importantes qui soit dans les affaires et dans le
commerce d'anjourd’hui,

11 0’y o jamais eu une telle demande de ces hommes sus-
ceptibles de trouver dans leur téte des méthodes nouvelles
et meilleures pour la vente des marchandises; les proprieé-
taires de magasins se les disputent et les recherchent avee
empressement,

Dans les départements de publicité, 'homme d'initiative
est un auxiliaire on ne peut plus précicux, car il imagine
journellement des moyens nouveaux de réclame, il trouve
des maniéres a la fois élégantes et convaincantes de dire an
public les qualités d'un article nouveau; il s'ingénue a dé-
couvrir une forme sensationnelle pour la composition d'une
annonce ancienne ou récente et est une véritable lumiére

pour la maison qui a recours a ses services,

De nos jours, le monde des affaires a besoin de son-
geurs — non pas de ceux qui révent @ des choses impré
et proménent leur pensée dans d atmosphéres flones et
indéfinies — mais de ceux qui rivent continuellement leur
pensée A une idée concise, qui revétent @ force de réflexion
leur songerie d'une forme concréte et pratique, qui martel-
lent pour ainsi dire dans leur cerveaun, leurs idées premieres
avee les arguments de leur raison et en font jaillic une pen-
sée vraiement personnelle et prometteuse d'améliorations
certaines, 11 nous faut des “réveurs” capables de faire de
leurs “réves” des réalités. On ne leur ménagera pas le temps
de la réflexion, on leur accordera de longs jours de médita-
tion pourvu que de ce recueillement surgissent des résultats,

Aussi bien dans Uindustrie que dans le commerce, on ap-
précie ces hommes dont I'esprit perpétuellement en activité,
jette des lueurs innombrables qui deviennent les véritables

cises

phares éclairant la route du pays.

Les marchands ne demandent qu'a s'assurer le concours
de commis susceptibles de faire par eux-mémes des change-
ments qui marqueront un pas en avant dans leur commerce,
ils recherchent les vendeurs qui trouvent spontanément pour
vendre au consomateur des moyens plus efficaces que ceux
employés jusqu'ici.

('est avec plaisir que les directeurs d'entreprises  com-
merciales donneront quelques heures de loisir a tel jeune
homme ou telle jeune femme pour lui permetire TVétude
d'une idée neuve devant apporter une amélioration dans le
travail ou provoquer I'adoption d'un principe destiné a réali-
ser une économie de temps ou d'argent dans les affaires de
la maison,

Dans les importantes entreprises daujourd'hui, les hom-
mes dont on prise le plus les services, ne sont pas ceux qui
exécutent un travail hruyant et qui affectent de se dépenser

sans compter pour les hesoins de leur charge, m ce sont

ceux qui dans la réclusion de bureaux privés, fitvreusement
penchés sur de vastes fenilles de papier y tracent d'audacien-
ses campagnes de vente, noircissent les pages hlanches d'an-
alement composées ou s'inclinent inlassablement
sur les chiffres deslivres pour établir un systéme de comp-
tes d'une facon nette et précise assurant ainsi 'a vitalité des
sociétés dont ils sont les piliers modestes mais solides et in
dispensables.

Ces hommes qu'on rencontre peu, absorbés qu'ils sont
par leur labeur soutenu, sont pour ainsi dire les maréchanx
de camp des affaires, ils tracent les grandes lignes de l'ac-
tion qui va se dérouler suivant leurs instructions, laissant
aux subordonnés le soin d’exécuter leurs plans. Tls prévoient
les conséquences des événements probables: ponr eux, le

commerce st une partie d'échecs gu'on doit jouer d'habile
maniére si on veut la gagner.

L'initiative, cette faculté de faire des choses originales
est un des dons les plus nécessaires a 'homme d'action, Elle

nimplique pas seulement l'idée d'exécuter des choses  fon-
ciérement pratiques, de créer un mouvement, de faire le pre-
aussi et surtout de  de-

mier pas dans une campagne, m
vancer les autres et de mettre en pratique ses idées person-
nelles avant qu'un autre individu ou qu'une maison rivale
ne les ait adoptées pour son propre compte,

L'originalité et Uinitiative ne doivent cependant pas étre
confondues avee les idées fantaisistes de certains, qui accu-
mulent projets sur projets et élaborent maints plans qui ne
reuve pratique des affaires

tiendront pas debout a 1'¢

Le chercheur vraiment original, le fureteur d'idées ré-
ité pour faire un travail,
ndic qui le préserve d'un

ellement habile est celui qui a q
possédant une experience  appre

faux-pas.

Les hommes de cette trempe ne courent pas les  rues,
ils sont plus rares qu'on ne le pense généralement et lors-
qu'une maison a mis la main sur 'un d'eux, elle doit le gar-
der jalousement, car sa valeur est inappréciable,
¢s de plus en
plus pour le travail de burcau ainsi que pour la wvente, la
qualité du travail et de cenx qui lexécutent remplace la quan-
tité. 11 est prowvé que dans un burcau, des hommes i salai-
res élevés peuvent par Vemploi de procédes nouveaux faire
une considérable économie de travail et cffectuer avec un
personnel réduit ce qui réclamait autrefois un nombre beau-
és provoquant ainsi une réduction

Les procédés scientifiques étant employ

coup plus grand d'emple

importante des dépenses,

Quelques hommes d'affaires se font une fausse concep-
tion de Vinitiative, 11s se figurent que cette qualité est sy-
nonyme d'actif, de remuant; ils s'imaginent qu'elle se mani-
feste par la rapidité du travail chez les vendeurs, alors que
cette dextérité et eette promptitude pent souvent faire en ef-
fet quelque impression, mais représente presque toujours une
perte d'énergic,

Le véritable homme d'initiative est bien souvent I'étre
le plus tranquille de votre magasin ou de votre bureau; il est
pondéré, équilibré, méthodique, il pense et il réfléchit cons-
tamment et c'est parce qu'il joint au geste de sa main une
pensée de son esprit qu'il est supéricur aux autres, donne des
arguments plus efficaces et fait son travail d'une fagon ori-
ginale et meilleure,

L'initiative centuple la valeur du vendeur parce qu'elle
le distingue du simple preneur d'ordres et le rend  capable
de vendre n'importe quelle espéce de marchandisss, Le me-
shéterait que pour quelques dollars de mar-
chandises a4 un vendeur ordinaire doublera ses achats devant
la puissance suggestive d'un commis d'initiative qui g’exprime
avee heancoup plus d'antorité. 11 sait quand et comment
frir tel ou tel article il n'engage pas son client a acheter
quelque chose dont il n'a pas besoin mais il sait lni proposer
quelque chose dont il n'a pas en la pensée mais qu'il suffira
de lui montrer pour lui prouver que c'est bien 1a Tobjet

me client qui

répondant a son désir.
Développez V'initiative chez vos commis de vente et vos

employés de bureaux. Faites que vos vendeurs pensent par
cux-mémes; récompensez vos comptables lorsqu'ils  imagi-
nent une fagon d’économiser du temps et du travail dans la
tenue de vos livres

Vous retirerez de gros avantages en cultivant Vinitiative
chez ceux que vous employez cela vous aidera considérable-
ment & augmenter vos affaires et contribuera pour beaucoup
A 1a prospérité de votre maison,

]
4

i
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A TRAVERS LA MODE

OUVERTURES DE PRINTEMP!

Etalages exclusifs pour vétements de demoiselles et d'enfants
Dans la plupart des ctalages des gr letaillants on remar
que de prime abord le soin apporte ala confection  d'étalage

spéciaux pour modes de printemyp meernant les demoiselle

et les enfants. 11 en est meme qui rent le souci de plait

i la juvénile clientéle en faisant une ouverture de printem)

congacrée  unigquement  aux tements enfants et e

epoque differente de Fouverture des mode dressant aux fen

mes. Llidée ne manque certes | proy o8 et lilow 300

tain que si les costumes d'enfants sont montrés en meme 1

que ceux des mamans ou
parier que le fort de Vattention portera principalement Ix
articles s'adressant aux femme ' wetterie feminine n
perd jamais ses droit

Clest done une ex ente pratigue d'organiser une ex iion
exclusive d'articles pour enfants ¢t inclure tout ce qui tou
che & leur habillement tmes, manteaux, 1 ot COTRR
aussi bien que chapeanx, articles de con, ombrelles ¢ tou
cessoires faisant partie de ce que porte 1a jeune fille. 11 est

bon de sélectionner le rayon A ar

vetements et acce 11¢ 1 rojenm
ments pour Hllettes on ecolior Ces demmiers devront margner
un effet bien tranchant et étre dune conpe et d'un dessin hean
coup plus jeunes que cenx destin L otre portes par lear -
ainées. Dans ce dernier

tites rohes et manteans

Enfin, un rayon d'hals
devra ¢tre réserve
Nous

puvées sur ces principes et ont spéciali un temps, leurs étal

S P CONSTALEr que Cortaines maisons se nt

ges et leurs comptoi
Nous vy avons noté beancoup de costumes joliment hrod

a la main et garnis de dentelle

La plupart des 1 pour petites tailles sont en Bl
pardessus en nuances logeres. Cependant onelgues élégant
tits vétements de dehors en serge sont marqués noir et hlane
confectionnés en taffet changeants et nu or 08 noire

LES GARNITURES DE ROBES

Les cristaux et brillants prédominent — Effet Hindous

Les perles de cristaux et brillants sont encore employés pour
robes du soir, les appliques de broderies hindoues
caractérisent les robes d'aprés-midi

Les magasins de fournitures pour conturiers ont tenu leur
ouvertures ot furent preésentes les choix de la récente produg
tion des gros confectionneurs de robes frangais et qui convien
nent le micux a nos gouts

Dans la voie des ornements, on peut bien dire que rien de
nouvean ne fut employ

Pour le port du soir, les effets de perles en jais de eristal et
perles constituent toujours la note prédominantete On note
plus de motifs que de handes.  Les petites parures emplovée
sont particulicrement gracicuses, étant une combinaison de
perles de cristal et de brillants

L'or et 'argent et quelquefois les perles dacier entrent dans

la confection de ces ornements

we  enticrement

|« t | enter de
prix e
) 1 not lans
I « illa i ot perles
d
Tunique orientale de dentelle
( tére Wt | en e
" \ 1 cerne; ceinture et
Emploi de garnitures de bords
l.e . wrillant « 1 sans addition
Seia | ntingeront a ¢tre un fait trés
wruant y Y ) nee de Teur emploi
| es franges de jais de
t e t nt en grande fa
veur
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Une garniture qui n'a pas manqué d'attirer l'attention de
beaucoup, formait une petite bavette carrée au-dessus de la
taille, tandis qu'au dessous un point descendait presque jusqu'au
genoux, finissant pas un gland de perles. Le fond de cette gar-
niture etait de net gris clair, parsemé de brillants, de pierres du
Rhin légérement rouges et de perles de cristal, Une ceinture de
bandes de perles de 175 pouce de large sharmonisait avee la
parure, tandis qu'une garniture de bord en brillants et pierres du
forment des effets ravissants,
de chiffon

Une disposition nouvelle de pierres du Rhin consiste en un
double rang consu sur le bord inférieur d'un oeillet de chiffon
pour simuler les boutons

Des filigranes exdentés en toutes petites pierres du Rhin
forment des effets ravissans

Des allowers de perles simples mais serrées sont aussi em-
ployés

Dans ce genre dornements, lTa mode du noir et du blg
a cgalement son application dans une

arniture de hord compo-

see de jolies vhenilles noires enfilées avee des diamants & inter-
valles reguliers
Dans un sens semblable, des motifs et des ornements de

hord en eristal @ combinaisons de perles se rencontrent agré-

mentees de tomches de jais

Les glands

Dans les formes marquantes de Ta saison, il ¥ a un gros
emplodde deaperies et de cols sur les manteaux du soir, et ces
dispositioms devatent futalememt faire naitre Pidée d'un fini en
farm e de gland. Les glands en perles se font bheaucoup, De pe-
tits glands de soie noire, pendant de touffes de fils de soie furent
disposcs dans un charmant effet sur le devant d'une robe de taf-
fetas Blew-marine, et allant de la ligne du buste jusqu'aux ge-
noux

Broderies hindoues

L'influence de 1'Est Indien, provoquée par le récent Durbar
sur les styles de nos pays, est plus  particuliérement marquée
dans Tes Broderies multicolores et impressions vives, garnissant
quelques-umes des plus Telles robes exhibées a Mouverture. Cette
importation avait déji fait son apparition @ la derniére saison,
mais n'tait pour ainsi dire pas entrée dans le domaine public

On pent assurer que les  garnitures de ce genre figureront
assez largement dans les lignes en préparation pour le port de
Tamtomne et qu'elles obtiendront un bon succés.

Le chatoiement de leurs riches couleurs ne manquera pas de
plaire aux femmes et de gagner leurs suffrages

Numéros de bonne vente pour printemps

Dans Tes articles de perles, il a ¢é fait de bonnes affaires en
tuniques. Les Dandes et les parures se sont également vendues
fortement

Les garnitures de hord de toutes esplees ont obtenu un suc-
cés margud, aussi bien celles faites de brillants que celles com-
prenant des motifs floraux de chiffon et de gaze de n

Les franges en gonttes de erachet se sont vendues en fortes
quantités s Jes ventes de franges de tontes especes, dnilleurs, ont
E1é extrémement actives, depuis 'étroit “Ton Thum” jusqu'anx
variétés de cordonnet mesurant plusieurs ponces de largeur

Le succés des tresses
Les tresses sont représentées largement pour le printemps;

Tes Blanches se sont vendues principalement bien, les teintes
champagne partageant ce succés

La tresse en forme d'étroit fourreau et de cordeau a éé trés
employée; ot les simples robes tailleur en blanc ou serge bleue
avec un motif de broderic ou de tresses en cordeau, fourreau,
ou plates, caractérisent les productions des principaux coutu-
riers de Paris,

Les tresses de laine blanche se sont vendues en honne quan-
tité, étant destinées a servir d'ornement pour les robes et costu-
mes en serge blanche.

ACTIVITE DES MARCHANDISES DE COTON

Les gréves et le peu d'importance des stocks contribuent a
l'affermissement du marché

Dans le marché des articles de coton, Uévénement du
mois fut l'avance de '4 cent par yard sur les prix des helles
impressions. Aprés augmentation semblable du mois der-
nier, ce qui porte & 4 cent le total de cette hausse, le fait
vaut d'étre noté,

Les impressions de chemises ot effets suisses sont co-
tés & 5 cents par yard. Cette angmentation de pPrix ne vient
nullement entraver les achats, Bien au contraire, le volume
des ventes s'est acerit depuis la hausse,

Beaucoup de fabriques dans les centres de production
de drap gris pour P'usage des blanchisscurs, teinturiers et
imprimeurs ont augmenté leurs prix de 10 & 1215 pour cent
dans les articles cardés et draps pour impression, Quelques
usines ont méme majoré leurs prix de 15 pour cent

Le malaise qui régne chez 'ouvrier est un facteur de hausse

Les usines s'opposent a faire des prix fermes pour li-
vraisons futures ou @ passer des marchés i livrer aux prix
courants, inquietes qu'elles sont de Veffervescence qui réegne
dans le milieux ouvriers et redoutant une gréve prochaine,
L'industrie  textile est paralyséc par ce malheureux état
d'esprit,

Dans certaines fabriques d'articles de coton, les ouvriers
ont réclamé une augmentation de salaire de 15 pour cent,
les manufacturiers désireux d'une entente amiable Teur ont
consenti des angmentations variant de = 4 10 pour cent,

La hausse du “Guingamp"”

La situation du “Guingamp” est particulicrement ferme.
Les classiques Everett ont avancé de 5 pour cent, Les Lan-
caster se maintiennent ferme avee une vente fi
duction,

Nombre d'ouvriers des usines de Guingamp se sont mis
en gréve; il est & souhaiter que cette situation se solutionne
an plus tét.

Le marché pour cotons blanchis et hruns se tient ferme
aux cours du mois dernier; Les conditions sont les mémes
pour les lourds cotons colorés, tels que coutils et denims.

cile da la pro-

Les lourds tissages pour robes sont actifs
Les tissus pour robes de coton, voiles, agaric on drap
terry, effets cordés, ottoman, se vendent particuliérement
hien comme tous tissus lourds en général. Les popelines su-
birent une légére hausse ces temps dernicrs,
On marque heaucoup d'intérét pour les linons imprimés,
Les impressions florales font preuve d'une bonne activité,

s edadibsioe
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Vétements de lingerie et de coton agaric ajoutés aux lignes
anciennes

Mors que beaucoup de maisons ont déjid montre lears 1

gnes de tumes pour temps chauds, il en est encore beancoup

qui travaillent a Petablissement de nouveaux numéros ef 'on

peut stattendre @ voir naitre des ateliers oi ils sont en prepara

tion, nombre de nouveaux modeles en lingerie et drap de coton

Les toiles rugueuses semblent devoir ¢tre preferees les

il es teintes naturelles, et les tannés sont tres demandes

on peat noter cependant quelques blew marine, gris ¢t bran or

Les totles avee fines rayures sur fonds blanes eu clairs sont

flertes couramment et les toiles avec bordures Casaque aussi

bien que les tissages de nouveauté sont nombreux dans les i
nes pour 1'éte

Pour les temps chauds, il a é1é confectionné quelques cos
tumes tres gracieux en blane et nuances claires en drap J'agaric
Quelques-uns d'entre eux sont brodés en couleur

Les maisons qui s'adressent & la riche clientéle espérent
heancoup Irap d'agaric parce qu'il constitue une véritable
nouveaute ne manque pas d'avantages appréciables pour le

port de T'ét

Quelques costumes en charmeuse sont montrés en

Ils constituent le vétement réveé, habilld

noir et
en couleurs pour temps
chaud

Les costumes en mohair sont confectionnés en teintes unies
et ravures fines en ¢légants styles tailleur

Les effets

coupe fuyante, d'environ 24 & 26 pouces, sont

CNCare Yus Un peu partout

Quelques modéles extrémes sont longs de 28 4 30
dos Bien que trés élegantes, ces
formes fuyantes se vendent cependant peu et les acheteurs crai

ponces
dans le

mais sont courts devant
gnent avec juste raison d'en prendre un stock dont ils auraient
defaire

peine i se

LA VOGUE DES MANTEAUX-COURTS

Iy a une forte tendance pour linstant en faveur des man
teaux courts de fantaisie pour le port du dehors ou pour étre
mis sur robes d'été

Les femmes achétent beaucoup ce genre de vitement alors
meme qu'elles possedent un long mant

, car l'usage de 'un ne

répond pas du tout & celui de l'autre, et ils ne sauraient se rem

placer mutuellement
Les Norfolks et Blazers sont montrés par presque tous les
gros détaillants. La popularité des sports de plein air n'a fait

ue saccroitre ces derniéres années, et n'a pas manqué de pr
cipiter

option du manteau court comme une veste qui - est

levenu @ T'heure actuelle une  nécessité pour les femmes qui

sadonnent & tous les exercices du plein air, tennis, golf, etc

Fandis que dans le département des demoiselles, les rayures
voyantes sont en faveur, les effets plus modestes sont prefeércs
pour les plus grandes tailles, et dans le rayon des femmes, les
minces filets sur fonds unis et les effets tout unis sont particn
licrement appréciés.

Iy a une forte demande également pour manteaux habillés
destinés & étre portés sur robes de toile pendant les chandes
journée d'¢té, Ceux en charmeuse sont les favoris, soit en noir,
soit_en couleur. Quelques-uns d'entre eux ne sont pas doublés
€t par conséquent tres légers, d'autres sont doublés avee des soies
trés minces ou avec de la grenadine ou du chiffon, deux tissus
actuellement des plus fashionables,

NOUVEAUTES

MANTEAUX

Gracieuse robe d'été

En voile frangai montrant fleurs rail  brodées
corsage tunique et bandes, A noter 'étron plisse de soje sur
les bords, les boutons et la ceintur

Certains manteaux de nuance 1ire lior wee «du
molleton doux et épais, ¢t cette dis tion « toen faveur a
mesure que la saison avance

D'élégants petits manteaux de 1af on ealiles
sont egalement confecti ponr ¢ ' ce robes d'éré
et on espere une bonne demande a lenr endront

Ces vetements peavent otre ot ur o1 taillés a des
prix populaires et ils feront Vaffaire des femmes qui se déplacent
au cours de 1'éte et qui ont besoin d'un élégant petit mantean a
un prix raisonnable. Ajoutons qu'ils revéitent celles qui les por
tent d'un joli cachet de jeunesse et voild, certes, un gros
facteur de leur vente facile

Que les garritures dont vous avez agrémenté votre ma-
gasin et vos vitrines ne descendent pas trop bas pour éviter
qu'elles se confondent avec les marchandises exposées,
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Cett gravure Yf‘[)rl.‘S(‘an un d('S {3UX-C0|S dt’ formr‘ nouw"e

dela collection “Success . Clest un faux-col trés élézant - trés
confortable en é¢ —d'une coupe basse et soignée, modele 'lock
front™"

En stock —prét pour prompte livraison Prix de détaii :

2 pour 25cts

e Canadian Comoriosd G s

eontieal
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LES DENTELLES

Les affaires excellentes du détail confirment les meilleu

prévisions — Les ventes de dentelles de macrame et les
ratines onr atteint d'importantes proportions aussi
bien dans le commerce de gros que dans le com
merce de détail —Les ombrées continuent a
€tre extraordinairement demandées et les
Venise et les Cluny sont en grande faveur
1¢ " « \
elle T
.t
1¢ 1 r
| ¢ 1 I
ri { e “ .
| 1 en fait st 1 ¢ rohe
¢ ! ¢ eneor n
| r | l ur enir pr
Importantes ventes en Cluny
) re dentelles e
( e e lenx
fory [ Y ent 1o 1
rol 1 ement L lente le e
1 1 nurier le Par
! it 1 Cape de boudoir
hiffor
D
! r ( tr ne t 1 «
i 1 \ ottinghar
' re qualité, les dent de ce
1 han o ! 1 1]
i T ! ! | ence 1é accordée ke
forme tes. 1 nts de vetements et o T .
e ont t s emy I lentelle de Clu ns toutes
2 y ol e Accroissement de la derande pour dentelles noires
ur du vetement sur lequel elle était
Uy est
« | gener
La vogue des dentelles de macrame est pen cor
¢ n 1
§ | 1 est i manti tee e uelgu
' e T v « r t recn Le Chay

manteaux et d

De R D

Fairbairn Co, To
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—CETTE GARANTIE—

Accompagne chaque paire de o —\

Elle vous protége

ainsi que votre
client.

U NE qualité de premicr ordre est de la plus haute importance pour le mar-
chand qui a pour principe de vendre en détail des marchandises au plein
prix et d'en obtenir le plein profit.  Une qualité garantie est la seule arme efhi-
cace contre la eoncurrence faite par la vente au rabais, (“est la base fonda-
mental sur laquelle sappuie le marchand qui cherehe i se eréer une clientéle

nombreuse et permanente et i faive de “1'ac halandage” la partie la plus préciense
de son actif

Gants de Travail

Gants de Ville
Gants de Voiture

Dans votre département des gants, mettez lo plus grand entrain & la vente des
Gants Ryan garantis  Une satisfaction entitre en sera e siir résultat. Cest la
ligne dont la qualité vons permettra d'obtenir un plein prix et de faire un plein
profit. chague fois gue vous ferez une vente

elle vous mettra aussi & méme d'en
régistrer tous les ans des ventes de gants de plus en plus fortes,

IHE ROBERT RYAN COMPANY

TROIS RIVIERES, P.Q.
E. H. WALSH & Co., Agents de vente,

Toronto.
Succursales : Montréal, Winnipeg, Vancouver.

|
—
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LES TISSUS

LAINAGES ET WORSTEDS

sucoup de fabricants de worsted préparent de
lection t \ urface poi
Fortes demandes en serges et whipcords | | Hagona
Bon mouvement en faveur des mohairs — Fermeté ue la oo “ 1 |
demande de robes de toiles — Belles promesses

de velours pour l'automne et I'hiver

Les conditions de marché dan « 1 i
n lamages et worsteds montrent peu «
Les fabricants ne peuvent  suffi iy der
confect neurs, marchands en gro t deta
twihi rd les hivra
101 n-de 15 1 demande
Mar ux qui td t
q t rosses difficutes pour iy
1 s pour 1 . s
On ne saurait pr ' he )
n . wlition l.¢ nt 1
visons et la fin de tron ' ‘
\ it la proda 1oand
pa vite d '
on tsoencore de leurs plein
' re que ce qulil pourrain §

mar de serges, L'emy (
convient ¢ jeunes personne
¢ 111 pour la nfection ¢ 1
s e sioque pour rob
leur usage favori est général et adopteé par
complets, robes et jaguettes Lo ! d rinte ol
Les whipeords viennent en seconde Tigne ‘ D Fairha
d'une faveur presque semblable, Les whipeor :
deux tons pour confections de robes se vendent § ) )
n en dur fini pour emploi immeédiat et il LES CORSAGES DE DENTELLE
ntoen tissages rugucux pour les prochaines sa ——
tomne ¢t d'hiver On remarque quantité de vétements de dentelle dans les
Iy a un bon mouvement o orize 1" é ¢talages d'ouverture
ot fantaisies eréme pour le port du printemps ot de 1%
Pour Tinstant 'attention se port I¢ ! v ¢ rdakie
tendent @ deve un des principaux ti de 'ene ' l
Les confectionneurs, spécialement nisent I'emy “t it lan
des mohairs vas dans les costumes dhommes ¢ ppliquent erture de pr Pl
L en amener la mode dan s costumes taille | r da " Ung v ¥ C AN
Les robes de toiles jonissent d'une hon wenr ¢ TFANRCTE @ ve Mot eni
imnee, elles trouvent aisément achetovrs on blar toen ra e de ! |
teint olorées :
Hausse des prix | tul s de dentelle !
L'angmentation de la matiére premiére of de la madr SSEH A0 TN NN ”‘v” ) »
d'ocuvre a contraint les fabricants & augmenter prix " g ' 4
Quelques maisons ont déja annoncé cette han d'antr “l‘ - - =
nt ces de vendre certaines s et comptent g s bt Shralt o . B d
urs prix avant de les remettre sur le marche Coibent: Tee. Seicniiag. Totiad 2
Pour 'automne et I'hiver Les diffcrentes fimitat m \
Les perspectives du commerce  d'automy 'e ' lent mepr
nt honnes. Les importatenrs enregistrent de hons ordy !
en quantités considérables pour tissns nowveanx meoup des plus v '
Beauconp de velours somt commandés par confect um, manteat @ quete ou autre de
neurs et détaillants ta Dans 1 I I '
Les velours seront tres en faveor t les ti u lonx nentrent mplement un pr ngement U '
comme les zéhelines sont trés appréciés des acheteur viere ol v ceinture | it un ne
b Dans les velours, les unis et les rayés seront ¢galement inches
pris Oy également attention i q
Tout donne & penser que la popularité dont les velours es entiérement faits de net ou combinés a ! flom an
furent T'objet I'an passé ne fera que s'accroitre an cours de de 1a dentelle. Les nuances ch ne, tanné on L

la prochaine saison apprécices dans les variétés de net
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LA SITUATION DES SOIRIES

Les affaires sont supérieures a celles de la période corres-
pondante de 'année derniére.
Les soieries de satin & deux faces tiennent la premiére place
Les soiries imprimées sont bien accueillies; les des-
sins de Jouy sont dans une forte position — Tout laisse
supposer une hausse des prix.

correspondante de 1011, les pre-
courante accusent pour les fabricants

Comparcs @ la period
miers mois de Panne
de soieries une angmentation Caffaires appreciable
consequence des

On doit attribuer co gaim an pen de

stocks dans le detad! tout anssi hien gu'a la grande vogue des

soteries et a la varietd des tissas de sotes en favear

Les soieries de satin a dens fuees considerces précedem-
ment surtont comme tissus d'liver tiennent actuclement la
premiere place quant & la quantite pour les demandes pré
sentes

Ces tisstts ont 1 propeses on larges varictés depuis les
jusqu'ans satins “charmense”

messalines unies et de fantaisi

Tous ont rencontre une e fuvenr

Les soic primées en bonne demande.

Les ventes des soieries imprimées ont dépassé de bean
coup les prévisions géncéralos, y compris les “radivms” et les
foulards
jomissant de Teur favenr depuis 6 mois, etant
derpier, les foulards sont vendus

Bien que
déjia ofterts en novemheg
facilement par les détaillants des villes
Les dessins de oy en impressions, qui se développé
rent tardivement a la i de b derniere saison, sont dans une
position suftisamment forte pour justitier la gravure de nou-
veaux rouleans pour Pimpression des nouveantes d'été,

s spoecinlement en discretes
¢ passée des bhordants,

lautomne ¢t

reteny

Les hordans som
Malgre la longne vog
dans les colleetions ponr

nonveanes
ils fgnrent encor
hiver 10121013
Les hordants wins
de satin sont employes pour garnir les soierics et en orne-

cesta-dire dans la forme de bandes

ments de robes ponr le procham automne
Les taffetas chifion se vendent bien.
Les fabricants de soie qui s'efforcent @ obtenir des ordres

duns Ta saison ont reen de honnes commandes
chitfon

onne heur

de
en différentes qualites

speécialement pour glacés
et tissages cameleons
Comme les fabricants de sojeries ne fabriguent pas ga¢
néralement de stocks, sinon en petites quantités, le marcheé
n'offre que de petits ot et Jes achetenrs somt ohligés de

d'attendre Ta fabrication

donner des ordres surometier et
pour étre hivrés
La honne

ameneé Jes confectionnents i les adopter

dans les  nottveantés a
ir les doublures

position des glacé

de vetements
wrisoms dantomie et d'hiver, les
ront adoptés comme dou-

Pour les prochames
placés en serge of en whipeord s

blures par les principans fourrears

Ponr Te printemps présent, les wlacés sont employés spé-
cialement en combinaisons pour le port de Paprés-midi.

les
variés pour les prochaines saisons dantomne ot d'hiver. Par
exemple, les taffotas sont offerts en chaines de tissage hlan-
ches avee, dans le plein, couleurs plutot claires, Les tissus
ainsi obtenus sont appropriés au port du soir. Sous cette
forme, ils conviennent parfaitement pour combinaisons, avec

dement preparcs en tissages de soies

Lees sont ¢

sating ou avtres usages

Affaires d'automne.

Les ordres pour automne ont eu une bonne attention,
L'opinion générale est que les prix de fabrique seront plus
¢leves que l'an derniér,

Les prix pour soie brut sont actuellement plus élevés que
ceux de 1911 qui furent les plus bas enregistres au cours des
dernieres anndes,

Les gréves n'ont pas ¢t¢ sans influencer les cours et con-
tribuer @ la hausse de 10 pour cent,

Le cont de la main-d’oeuvre a augmenté sensiblement
pour les belles soieries.

L'angmentation des salaires @ atteint presque toutes les
mamerce, aussi bien tisseurs que teinturiers,

branches de ce ¢

Le taux trés bas des prix de soieries pendant ces six der-
nnées etait di vratsemblablement a 'augmentation
nsom-
mation par suite de la vogue des jupes etroies, et a la con-

neres
des métiers dans les fabriques, @ la diminution de la ¢

currence effrénce.
Les nouvelles conditic
sement de prix plus fermes dans le marche de la soierie

s semblent favorables a I'établis-

LES VOILAGES

Excellente demande en voiles Shetiand

Les gros numéros de vente sont les voiles de Shetland, tra-
me blanche, ou blanche et noire. La demande est égale-
ment bonne pour les Shetland couleur chair.

Les ordres pour voiles de printemps ont cle regus en quan
s affaires ayvant (té traitée sur le

Ta masse
La demande de ces voiles a ¢1é inouie a tel

ttes satstmsantes:
style dit: Shetland,
point que les mi

hands en gros en gardent difficilement en

stock, & peine leurs comptoirs remplis cu’ils se vident immediate

Les voiles arrivent-ils de Pusine quiil faut les roexpedier

ment
sur e

champ pour satisfaire aux commandes lvrahles

Le blanc constitue le gros de la demande
Les plus gros ordres vont aux Shetland Dlanes
A coté des Shetland tout blane, Jes effers conleur pie, une
ille Manche avee une trame noire sonlignant le dessin prine

n
pal, somt les numeros les plus populares

Les Shetland conleur chair avee on sans dessin noir trou
vent facilement acheteurs

Les Shetland noirs et les voiles de conleur noire partagent
la faveur dont jouissent les Shetland Wlanes

Un autre genre de voile qui tend d ctre tres hien accueilli
est celui poseédant un fond eraquelé o de filet avee des petits
dessins détachés de fleurs, Ces derniers voiles se vendent
surtout en noir taupe ¢t conlenr champagne

Voiles mouchetés

Quoique moins considérable que pour les autres catégories
a demande pour voiles avee points tissés on chenilles,

de voiles,
demeure ferme

Parmi les varictés de pointillé tissé on remarque particn-
lierement les nets russes modifics. Cens-ci sont montrés en mail-
ré de net russe
plus  at-

les fines comme un cheven, avee point tiss
dans différentes Leur
trayants, lear assure une demande soutenue

dispositions. aspeet,  des

La haute classe du commerce fait de honnes affaires dans
ces deux derniéres catégories, aussi hien en articles pointillés
chenilles que dans les points tissés

Une nouveauté de printemps lancée par les importateurs
est 1a maille étroite Blanche avec points de chenille noirs.

e
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Augmentez

Vos
Ventes.

Achetez les marchandises que I'on vous
demandera certainement.

Cette saison sera une des meilleures que
vous ayez jamais eues pour les tissus lavables ;
vous pouvez acheter ces tissus avec la convic-
tion qu'ils se vendront facilement.

Foulards imprimds . . = 15 cents

Foulards Radinm - . - 18!

Voiles unis . . - 18}

Voiles imprimés . I8! et 25

Voiles gris Quaker 15

Les cordés Bedford et les étoffes & costumes
seront en bonne demande, mais les voiles et
les foulards occuperont le premier rang.

Le gris Quaker est une des couleurs les plus en vogue—n'oubliez
pas d'acheter les tissus de cette nuance.

Expéditions immédiates. Demandez-nous des échantillons par carte
postale——nous vous en enverrons.

The W. R. BROCK COMPANY (Limited)
MONTREAL.




procurer un bel ass timent de Mousselines, Foulards et Lawns

Les marchands désivenx de s
Sadvesser au Département {

i feront fureur pendant la ) oehaine saison d'été. doivent chez

A. Racine & Cie
lls v trouveront des
bordure, derniere nouveauts

Mousselines imprimees e
v fonds de ditférentes nuances ave

Foulards Radium (imitation deSoie ¢ pois blanes

SOLES. TAFFETAS, CHIFFONS, SOIES DUCHESSE of MOUSSELINES

La vogue des

DEPARTEMENT CX
EPARTE i - ‘
est o note marguante de la mode ponr le printemps et l'éte 19)2

Les marchands de nouveautés trouveront an département CN  une  grande  variét il
de ces diftérents tissus,  Les Rayures blanches sur fonds de Soie noire et blen marvine sont

tros |-r-1ml;|m s pour hlouses

AR AAARAAASAAAS

Nous sommes les seuls représeniants au Canada des étoffes a robes
portant la marque “EUREKA.”

A. RACINE & CIE.,
MONTREAL. "
OTTAWA : 111 rue SPARKS.

QUEBEC :
68 rue de I'Eglise.

MANCHESTER, Ang.:
11a ALBERT SQUARE.
Halifax, Can.




Blouses

Lingerie

Jupons

Capelines

Tabliers

Camisoles.

DEPARTEMENT F

Nous avons en stoek un assortiment  considérable de Blouses e tons
dessing et en tous genres - stvles tailleur ot autres, Brodevie. Dentelk

Net, Soie, Sateen. avee Col ot sans Col,

Nous possedons un choix remargu Whle de Lingervie Blanche pour Taosai
son en Caehie-Corsets, Chemises de Nuit, Pantalons ot Jupons. o tou
prix. liveaison iamdédiate

Notre Stock de Bas est des plus complets ot des plus avantagens - de

mandez o nos vovageurs de vous en montrey la colleetion «f vous sers

womvaineus de sa valeur sans précédent

Notre rayon de gants est des micux composés vous v tronversz touts

In gannme des conlenrs sur une vaste vehell de prix,

Robes dintéricur. Robes d'entants, large choix, bel assortiment

Jupons soie, satin, moire et suteel de modéles ot dessins varies, i tous Jes

prix
Nous avons un choix considérable de Capelines en lawn ot broderic

Soie, Mousseline, i de tres bas prix

Tabliers de toutes sortes . Tablier en lawn blane avee bavette, tablior de
fantaisie “Tea Apron’, tablier en toile “Holland™ eonvrant toute la roby

all over apron”, ete

Sous-vetements en tricot pour dames ot enlants, Nous avons ces cami-

soles sans manches, avee manches conrtes ot wmanches longues en ton

tricots et a tous prix

Messieurs les Marchands, une visite a ce département

vous donnera satisfaction.

A. RACINE & CIE.,

OTTAWA : 111 rue SPARKS.
QUEBEC :
68 rue de 'Eglise.

MONTREAL.

MANCHESTER ANG. :
11a ALBERT SQUARE.
Halifax, Can.
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No 250~ Piqué Frangais 3 modeles, $2.10 No. 294 Reps Francais, $2.10

Chaque Col dans
une t'nvrlnppc‘

particuliere

Ces Cols Négligés et Elégants

Séduiront les Dames a premiére Vue.

AITE-EN DES ETALAGES dans les vitrine de votre magasin, et toutes
les femmes qui les verront en achiteront. Elégants, confortables et gra-
cieux Vous ne pouvez pas mettre en stock des Cols Négligés powr Dames, qui

fassent l-lu~ honneur a votre magasin

Donnez un ordre maintenant---et en abondance.

/'/,x oy \
: S/ 4 )

)

>~

The Williams, Greene & Rome Co., Limited Berlin

Manufactures a Berlin, Waterloo, Hanover

Complets avec
Bouton en

Nacre.

No. 299_Reps Francais, $2.00 No. 226Sylkeen, $2.00
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3
LES CHAPEAUX
Gros emploi de plumes La plume de Numidie vient en téte
Grande variété de formes et nombreux modes 1 vlle qu
d'arrangements | n fa
Les plumes de Numidie tiennent la téte parmi les plumes les rehandise
plus en faveur — Le Paradis est largement employé
sur les chapeaux destinés au commerce de luxe — La " ne hordamt
pose de la plume sur le bord de la passe est un fait
nouveau et trés recherché — Les noeuds, appliques, | viles e
etc., d'étroits rubans unis et de rubans bordés de picot cchelle de
jouissent d'une faveur enviable ren pon
Les garnitures de plum sont pour 1
plus beaux jours, Parmi les premiers nu La pose sur le bord de la passe
mis partout en évidence, les modele plu ' '
rite Une certaine quantit¢ de chapeaus n | La ¢ ¢ est une e
cependant fait son apparition ¢t cett ! ‘ ph \ ceices ot e
me un avant-coureur de la large édite 1
en arnements floraux 1 M et went em
Le temps demeunré fr i ] "
de Paques dans les magasins de détail et | Hair nt, Nt ' t nopieot tanm
n'y ont pas ¢té aussi hrillantes qu'copérées.  Les mar ! i iwtie du eoté ganche
de gros ont subi ¢galement une certaing ¢ et oont ¢ ¢ ' ! LIRS rle bord de la
. cupe ces loisirs a la prépar n des chay ¢ « t | \erenr
le | | | nt souvent
Les variétés de plumes. eniy ont ¢ rod t de delicienx «
' ot 367 te devant
La manie de la variét¢ se manifeste « ngement
’ les garnitures de plumes; néanmoins de ¢« mhi ' Eifets trainants et plats
dégage un air de parfaite simplicité et de 1 r-alle
manque pas d'un véritable chic ' el nit | de plumes se ba
Les formes dailleurs se prétent admirablemer ' neant lroit sur ) n remargue |
» les arrangements de plumes et derniéremer n chapel i pl n lques-uns des pla
nous montrant tout un coté de son ma in Hodes | ' ; et ¢ rencon
mes les plus diverses, nous disait: 8i je prends une plume et le sa nature
b que je la jette au hasard parmi ces forme welle gu it svite i m lisposition, L
celle atteinte, je suis certain que la plume ln T b
veille et produira le pla racicux effet ) \ 1 large 1t 1 ave
1 } Pour I'automobile

A gauche: Milan noir, rebord et plissé¢ de

taffetas gris, Au centre: Turban paille de

fantaisie, en tannd; ailes en paille couleur
tannde, A droite: Cape caoutchoutée en tanné, Lande
roles de chiffon bleu pouvant étre employces comme voile
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LES JABOTS, PARURES HOLLANDAISES, PARURES
DE BLOUSE, COLS MARINS

SONT EN FORTE DEMANDE.

R. D. Fairbairn & Co., Limited.

107 rue Simcoe, Toronto.
Vice=President = F. 3. Knight, W, C. Clitt.

N C——————— TS

President = Mbhys D, Fairbairn.




s —

TISSUS ET

LES CHAPEAUX (Suite)

une de moyenne grandeur placée a plat au haut du |
gauche, tandis qu'une autre également a plat était disy
sous le bord du coteé droit

Un modéle Milan noir tendu de velours noir ave
hord légerement ¢chancré et retenu en hant du ¢ gau
posséde pour unique ornement un petit brin de parad
rant le long du bord sur la partie relevéd

On note cgalement des arran plat le
wee appliques d'ornements sur la calott Cette disy
est particuliecrement  représentée  dans les mari M
Wanes: une plume de Numdie d'effet métallique est place
mi-chemin de la calotte sur le ¢ote droit et rejetée en arric
parallélement an bord

Une toque forme batean, formée d'une coiffe de dous
Milan violet est munie d'une plume Numidie violette appl
quée de méme fagon

Un grand modéle Milan plat, est garni de six plume
d'autruches vert brillant posées a plat autour du bord 4

tervalles egaux

Les bordures de plumes prédominent

La frange d'antruche oun bordure

conting a etre
ment employée comme hord ou décoration de passe, spé
3 ment sur tricornes et Napoléon o le nouvean hord
existe

Parmi les modéles prédominants de cet espéce on remar

aue un énorme Milan noir avee le bord roulant on découp
en léger effer de tricorne U'n bord dautruche de counlen
wee une garniture d'ambre sur le coté gauche constituent le

euls ornements

Les plumes d'Argus sont également employées com

bordants

mais contrairement a larrangement  d'antruch
elles apparaissent sur formes marin sur le dessus plutor qu
sur le dessous de la passe

Les effets mélangés.

Les effets melangés de garnitures de plunme mt den
vean en considérable évidence, principalement ceux dans |
quels les plumes sont @ mi-chemin de la calotte @ un angl
de 457 on méme posées presque sur le sommet e la calotic

De toutes petites ailes de mercure avee la hase ronde, des
ailes bridées avee une large base courbe, des glands de plu
mes et des effets daigrettes sont souvent arrangés de cette
tagon

Les ailes bridées sont ordinairement placces presque dy
rectement sur le sommet de la calotte aves un gracieux hian
légérement en arriere

La méthade de pose sur le devant redevient @ la mods
particulierement sur chapeaux équestres, marins ou d'ordre

semi-derhy

Les largeurs étroites d'uni on de picot hordé de ruban en
tafletas e faille, s
employées

velours, gros grains ot

Varietes « L

particulierement pair avec  garnitures

plumes
Un petit noend plat se verra souvent a la partic relevé
d'un hord

Un noend en forme

de demie-lune formera la hase dune
plume, parfois deux ou trois noeuds plats, placés I'un an
dessous de Vautre, sont disposés dans le méme but.  Les

hords sont relevés parfois a l'aide d'un ruban étroit ou meme
hordés diun tout petit ruban plissé

De petites calottes sont garnies d'étroites bandes phs
sées. Souvent un plissé de ruban masque l'endroit vu la ca-
lotte rejoint le bord.

NOUVEAUTES

ARTICLES DE COU POUR FEMMES

D'attrayantes nouveautés en tuniques marquent particuliére

ment cette ligne
Les chemisettes et les guimpes continuent a etre en bonne
demande De 1 breux renouvellement d'ordres sont
recus pour cols larges et parures de cols —
Les jabots vlissés sont considéres comme
numéros en vue pour les lignes de prin
’ temps Les fichus s'adressent surtout
aux articles de meilleure qualite
s '
| Dan
| I !
nean r
rat o
1 e \
0
14 et
urd t he d .
La demande du détail
1

hY)

uvean «
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LINOLEUMS

PRELARTS
CANADIENS

Linoleums, Prélarts pour Planchers
Toiles Cirées pour Tables, Prélarts pour Escaliers
Toiles Cirées pour Voitures.

Les Dessins, la Qualité etles Prix

sont
Nos marchandises Des

sont faites pour

convenir aux exi Corrects Echantillons

gences du climat — e — le nos Marchand

sont entre les

VOYEZ

maing de tous les

NOS Marchands
Nouveautés
ECHANTILLONS |en Gros.

Manufacturés par

THE DOMINION OIL CLOTH CO., LIMITED

Montréal.
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FORMES DE LA MAISON DEBENHAMS (CANADN), LIMITED, MONTRIEEAL
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ELEGANTS SACS A MAIN
EN LINGERIE
TOILE
BRODELR

REPS ET POPELINE

Dentelles Macrames, et
Venise sur Fonds
Blanc et de

toutes Couleurs.

645 -$10.50 la douzaine

Reps de Coton garni d une
frange & boules. Petit
porte-monnaie
intérieur

PRIX:
$6.50 a $36.00

642--$9.00 la douzaine

Reps de Coton, garni d'une frange
de boules. Petit porte-monnaie
intérieur.

Echantillons envoyés sur demande.

MANUFACTURES PAR

FLETT, LOWNDES & COMPANY

LIMITED
142-144 rue Front Ouest. TORONTO.,

N ——
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I . nent 1 ree de gqualite su

perivure ot les nio 1 ! N en larges quantites
| le cascades ont €1¢ pris
it rand 1 | cree, et les stocks de
— " net | | jolis Jaulwts from
n'ont e
Les § net < lentelle en largears va

¢ vendant le

fit ' \ | le ces garnitures
| ent e et
o0 | \ entoan | con et

o Uris nous montrent
v . e sk " ¢ 1ot les hords
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L'INDUSTRIE COTONNIERE EN 1g10-1911

1 annce 1 1 penr 1 tric cotonmiere marguée par
1 1 notable de rix dn ton hirut, particunliere
ns les dernis
! « 1 v n wricain “middling
Liven | 1 t plus que de 7 sh
' r rorn r 1 ence a | emad, chifive le

de nouvean et n'g

nt plu 1w } ' thaissaient encore
Wi attemdre o 1 ( y décembre) sho 1 d
Cotte i estoimpitable aux provisions excellentes eom
ernant n ricaine 1 ur la saison se termi
" toprochain, On évalue, en offét, Te rendement entre
", 1 100,000 ‘ s importante recolte en re
enu g e odde TooR- 1o e atteignit 13,828,000
1 1 " " N finissant ¢ ool a et
1200000 ballk tre 1onatonn halles Fexercice precédem
Pour ton o tien, e s wont flechi & un meme
gré que pour le coton @' Amérique. Les cours & Liverpool an
bt de Tannde ctatent e pence Fin juin, om cotait 10
e ot Tannée s'est cldturde an cours de 8 pence 7% La der
mere v e en ton egyptien a ¢ un record s'élevant i
3.500 cantars contre 00,000 cantars la précédente saison
Limée n'a pas euse pour les filateurs de eoton
Wricain mads les perspective meillenres que 'an dernier
pareille époque. Le “short time” n'a pas éé ginéralisé hien
auelques maisons aient div réduire lear production pendant
le premier semestre. La demande ponr les qualités supérien
' veté meillenre
1 tenrs en coton égyptien ont en des déceptions, le prix
I Te Ta matidre premicre leur te Aéf rable, seuls les fa
bricamts ) i ntoen quelime satisfaction, mais il n'en a
pas ¢1E de meme pour bes fabricants lité courantes, Pour
es 12 mois finissant e 30 novembre 1011, Texercice se solde par
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un benctice de 1% sur e capital action. L'exerowee precedent s
solde par une perte de 105 Fan

La tendance se gencralise de plus en plus pour les pays pro
ductenrs & devenir ansst les manutactuniers de leurs propres
produits, Le tait est particulicrement frappant pour les Frats

Unis et pour lnde. Pour les filatures la situation se presente an

point de voe mondial comme suit

\ngleterre 00,000 broches
Etats-Unis GO
\Mlemagne OO
Russie 7 800000
I ranee O 0Ky

Indes angliises

\utriche

38000000

Itahie 300000
Fspagne GOANND
Stnsse AU 000
Japon 400000

Belgigue 1000

La progression du nombre de broches varie essenticllement

suivant le pays. Clest ainsi que de 1893 @ 03 olle était, dans

I'Angleterre de 38% alors qu'elle s'dlevait pour e reste de 'Eu

rope de 27.25%. Elle atteignait pour les Frats-Unmis 4159 ot
100 pour 'lnde

Les derniéres statistiques font voir gue 1" Angleterre, tont en
restant prépondérante sur le marché cotonmier voit cependant

les autres peuples prendre une part de plas grande @

lindustrie textile «

onniere

On constate que

XCrcice 10m- 1010 s W point de vue
de Ia production de la fagon suivante
(En halles de so0 livre mglaises)
Frats-Umis 1O, 1 A3,000
Indes §. 180,000
Chine 1L 200,000
Egypte GO000
\sie russe OR.000
Mexigue 125,400

St Ton s'en rapporte a la statistique qui donne ce renseigne
ment le Bresil, le Peron, la Perse, la Turguie, ¢ ont donne

les

La comsommation de |

04,000

maticre premicre o natorellement

e en rason directe de Pangmentation du nombre des broches

Pendant la periode precitée, Vaceromssement a e de 12% en
\ngleterre, de 30% en Europe continentale, de o0 aux Etats
Unis, de 46% en ce qui comcerne 'nde
Les donndes du Bureaun of Statistics and Labor, de New
York, donne les " iffres suivants pour les importations de coton
hrut
S R000,000
1700000
1008 130000000
1000 402,000,000
1910 30,000,000
Ces importations représentent environ les deux-tiers de la

production cotonnicre glohale

Ftats-Unis Le reste est ma
nufacturé sur place

Ces chiffres sont un enseignement plus ¢loguent qu'ancune
La menace pour les

autre démonstration produits cotonniers

que constitue la manufacture américaine doit exciter plus que

ais Vactivité de ceux qui venlent Saffranchir du jong amd

n. On ne doit pas perdre de vae en effet que le chiffre des
exports

fons américaines de produits cotonniers manufacturés

a passé de $12,000,000 en 1 £32.000,000 en 1003




SATISFACTION

DOMETEAE  DOMETERE  BOMIEN

Modeles Dernier Genre
Nouveautes ,» Modernes

ous avons aussi, comme spécialité, les Rideaux et Tentures.
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LA CHAUSSURE

LA CHAUSSURE BLANCHE ET EN TANNE

Beaucoup de fabricants de chaussures prévoient selon toute
evidence, une forte demande pour les chaussures en tanné, avec
probablement une vente beaucoup plus conséquente de ce style
pour le port des hommes.

On peut dire dés maintenant que les chaussures en tanné
occuperont la position fondamentale pour le port de I'éte

Alors que les opinions demeurent partagées dans beaucoup
d'esprit, pour savoir s'il convient de pousser la chaussure rous
siitre pour le service de l'automne et de Uhiver, les échantillons
établis pour ces prochaines saisons indiquent sans contredit, que
la plupart des fabricants s'attendent & un commerce considéra
ble de tannés pour les temps frais et les jours rigoureux de
1912-1013.

Les chaussures blanches qui sont appelées & jouir d'une vo
gue sans précédent an cours du prochain éte se rencontreront
pen, selon toute prévision, dans le port de 'automne ou de '
ver. Les échantillons de chaussures blanches compris dans les
wssortiments actuels destinés a 'automne et 4 Vhiver n'y figu
rent que comme note de style et n'aspirent qu'a provoquer des
ordres minimes & joindre & ceux de la forte chaussure d'hiver

LES ACCESSOIRES POUR CHAUSSURES BLANCHES

Personne ne saurait contester le fait que la prochaine saison
marquera un debit de chaussures blanches sany précedent dans
I'histoire du commerce de la chaussure

Avamt ce fait a Uesprit, les détaillants ne devraient pas ou
Wlier, dans leur précipitation @ conclure des ventes, d'offrir les
accessoires nécessaires et importants que cette vogue entrainera
derricre elle

Le veritable moment pour effectuer des ventes d'accessoires
de chanssures est quand les chaussures sont vendues et lorsque
le commis a le client devant lui. Clest 'unique et meilleure oc
casion. Une vente d'accessoires perdue @ cet instant la est pro
bablement perdue pour toujours.

La nature délicate du cuir blane ou du tissu blane qui peut
“re aisément maculé mime par le simple toucher, réclame un
nettoyeur susceptible de conserver les chaussures en conditions
présentables

Tout détaillamt de chaussures devra faire comprendre & ses
commis qulil doit s'efforcer & vendre un paquet de nettoyeur
pour chaque paire de chaussures blanches qu'il vend

11 n'est pas nécessaire de dire comment les commis devront
<y prendre pour suggérer au client idée d'acquérir les dits ar-
ticles avant trait 4 la chaussure vendue, c'est le propre du mé
tier de vendeur: on devra cependant agir avee heaucoup de tact
et prendre grand soin de ne pas avoir I'air dimportuner le client

vouloir le contraindre a4 acheter un nettoyeur ou tout autre
rticle, il faut lui faire comprendre que c'est une nécessité pour
lui de faire une telle emplette et non pas un superflus

Une ligne de honneterie blanche s'impose pour le port de la
que les ornements de chaussures

chanssure Wanche, de mén
Wanches de dessins variés, houtons hlanes et méme claques blan
ches Ces derniéres sont aussi néceseaires que n'importte quel
autre article parce ave par temps de pluie les caoutchoucs noirs

on jaumes ne sauraient convenir A la chaussures blanche et pro

vaquerait un effet des plus disgracieux

11 v a une helle accasion pour les marchands de chaussures
de profiter de 1a grosse demande en chaussures blanches pour
faire 1n imnortant profit extra sur la vente d'accessoires de
chanssures Lianches

La chance est trop appreciable pour qu'aucun marchand ne
la neglige
Et cest @ present quiil est bon de vous prémunir de ces

articles avant le commencement de la demande, de fagon & ce
que vous soyez en mesure quand les clients se presseront en
foule dans votre magasin pour acheter de la chaussure blanche,
de leur fournir les accessoires ad’ hoc

QUELQUES CHIFFRES SUR CE QUE DOIVENT ETRE
NORMALEMENT LES BENEFICES BRUTS
DANS UN MAGASIN DE CHAUSSURES

Sur chaussures de femmes, beénétice brut

ordinaire devra étre de . 32 pcoit 34 poc
Sur chaussures  d’hommes, le binélice brut

ordinaire devra ¢tre de 32 p.C. & 33 poc
Sur  chaussures  d'enfants, le bénéfice hrut

ordinaire devra détre de .. . 27 pe i 28po
Sur chaussures bon marché et vente de tin de

saison pecaBpe

Dans cet ordre didées prenons pour exemple la chaussure

de femme

Les chaussures de $2.30 ¢t $300 devront don

ner un beneétice hrat e 20pco @ 3pc
Les chaussures de $350 deveont donner un

henélice brut de ; I0p.coa33pc
Les chaussures de $400 devront donner un

béndtice brut de 2 p.c A 37 pe
Les chaussurés de $4.50 devront donner un

hénctice brut de S wpeaspr
Les chanssures de $200 devront donner un

héncfice hrut e Wpcdgop

Ce qui revient & dire que
Le prix des chaussures détaillées a $2:0 devra ére de $1.7
Le prix des chaussures détaillies & $300 devrea étre de $2.10
Le prix des chaussures détaillees & $3.30 devea etre de $2.30
Le prix des chanssures détaillées a $p00 devra ctre de $2.68

Le prix des chaussures détaillées a $4350 desvra otre de $2.00
|

Le prix des chaussures ditaillées a 0 devra ctre de $3.13

UN BON PRINCIPE POUR LES MARCHANDS DE
CHAUSSURES

de ceux gue nous entendons
t
se dire avoir le monopole de ce que ce mot  représente, mais

Le mot  “efficacite”

répéter @ tous moments i 'époque présente. Personne ne g

presque tous les détaillants se sont efforeés de Tacquérir et nons

avons toujours essayé de 'inculquer & nos lecteurs
Considérons 'efficacité & un point de voe tout 4 fait per

sonnel. Appliquée au magasin de chaussures, elle signific que les

chaussures ne doivent pas seulement étre “vendues”, mais “ven

dues a propos”. Cela veut dire que le marchand ou le commis
doit prendre le temps de considérer ce qui conviendra le mienx
au pied du client, faire preuve d'un coup d'ocil expirimenté en
donnant la grandeur approprice et savoir essayver la chaussure.
Quand une chaussure est judic
coup de chance pour qu'elle soit vendue et vendue

usement essaveée, 11 v a heau

Propos.

cest-A-dire sans qu'on risque d'étre importuné par des retours

ou par des plaines. Quand les chaussures sont essavées et ven
rmeenctement, il est rare que le client ne soit pas satisfait

de eon achat
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avec une Ligne
Qui se

"[ENDE RAPIDEMENT”

Chaque style nouveau et populaire
que vos Clients peuvent demander pour
le printemps et I'été se trouve dans la
ligne Pen-Angle pour 1912,--la seule
ligne REELLEMENT Compléte et abso-

lument moderne de “Sweater Coats”

pour Dames.

Faites-en des étalages en vitrines et
sur vos comptoirs. Poussez leur vente
autant que vous le pourrez, et vous com-
mencerez bien la saison.

5 |5
Sweater Coats

pour 1912 possédent tous leurs anciens caractéres de supériorité et un
grand nombre de NOUVELLES attractions (dans les modéles, les com- i
binaisons de couleurs et les styles, pour tous les usages) attrac-
tions qui feront impression sur 'esprit de toutes les femmes qui les
verront. Procurez-vous de BONNE HEURE votre stock.

PENMANS LIMITED
PARIS. . . . . . CANADA.

Bas et Chaussettes — “Sweaters” — Sous-Vetements.
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LA MODE MASCULINE

VESTON SAC A TROIS BOUTONS

| ! Ies, empruntees au jour
d de Tamtmisie. La lon
v de stature moyenne (
(! aules sont etroites et
le profondenr moyenne. Les
bouton, Le collet
ponce en arnere. Le devamt
Les poches inférieures ont

poitrine est finie par une

ton droit “American Gentleman”,
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Cants Soie avec doigts renforcés brevetés.

Une Carantie avec chaque paire.

GANTS LONGS SOIE

MOUSQUETAIRES
GANTS COURTS SOIE

ET FIL

Afin de vous donner entiére satisfaction nous vous demandons de placer vos
ordres povr les Gants Kay.er it la premiere visite de notre voyagem

Nos voyageurs pourront vous donner les renseignements les plus complets sur les
genres, Iongugur. et nuances actuellement en stock

Les Gants K.y‘gr n'ont pas de concurrence pour leur qualité et leur
Jégance et vous ne pouvez avoir de meilleur stock en magasin,  Mémes prix et
mémes valeurs qu'aux Etats-Unis

Une importante campagne de Publicité commencera de bonne heur

en 1912 et les fera encore mieux connaitre a vos clients

|

PERRIN, FRERES & COTPAGNIE,
28 Carré Victoria - MONTREAL.
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bande. Les bords ont une seule pigure. Les coutures sont umies De A 48, 16 de la mesure de poitrine. |
Les manches sont finies par une fente ouverte et un houton ire ST, Tirg  ligne T 1 et o
s Le gilet droit n'a pas de collet il mesure 12 pouces ju \ e N - I . ¢
wverture et 27 pouces comme longuonr totade sl ¢ it it nicdistance entre N ot e " ' \!
six boutons et le devant est legerement inclin es pointes ot ) Tir igne 234 De A A
ont coupes ur epantle p P
4 Le pantalon est  ajusté naturellement sur les han o Nliavicr: do dloi o
’ Jes cuisses: il mesure 2005 pouc L ogenon et 16! o ot BT S o o b ‘ A
s Fire ne 4l e g i ‘ \
Les mesures sont Jes suiyvante 1 L P Forme
Mesure @ Paisselle poues oo menez une perpondion '
Mesure @ la taille t mesure de poitrine, |
Longueur totile jo Tirez une lign rhe de K
rere mesure d'épanly 3 de poitrine moins 'y ponee, De gan ! '
¢ mesure d'cpaule i Firez 1a ligne o8 et forn '
Mesure d'omoplate, plus potice pour la fagon 13 De K aoago 1 povee, I ' » '
Poitrine 0 pouce, Pliace ferre aus pwa ! ! t t
Faille . pendienlaire qui détermine le point 20 T 0
Hanches 12 esure de poitrine woins Lo pouce. De 1 a0
Aissez T perpendiculaire 10-10. D G ot \
- mesure de la taille pla o A porint
| i . T pendiculaive, qui determine le point 16 De i |
} r b & - /): -4 Tirez 1a ligne Y-17 et formes le devant
/f . - il | I méme distance que de ) Tiver b lisy
P B La mesure exacte du sidge est 6a 1y i |
tance comprise entre 20 ot 17 represent
& / pouce dans le tas actuel, Faites e | '
| de dessous de bras ot pratiquez pour 1a poche o Je o Fement
J une ouverture aussi grande que e surpln ¢ 20
| d o o AT s
Lt dd ot LES BAS Lr sOlE AUX ETATS-UNIS
P | e ety
[ La fabrivation des bas de son ! ‘
depasser les Desoms de la consommiation. |
POICIE AUX mesures onergigues de protectiog
;’l#& i z " M N hewe Jusquiict; mans on se deman s Ftitso
| . dibcatons projetces an tant domanier e ' rrot
“ de cette mdustrie. Uest i et 0oreprescntan
\ New Yorker Hande Zenun M M | ult
l - \ teur du “Creseent Hosiery Mi de Keading ( Pom
'} —tT og 1 On croit savoir que les domocrate posam
\ T ‘\ ' jorite, meme an Senat, avec e oconcont | 1
\ gressistes”, projettent de compenser leod todes rece
rales quiemtraineraient les reductions e dront 1
cux, en frappant d'un i oou e )
articles de luxe, wels gue | \ es ¢luth .
\ / E neterie de sore, car cela mettrat pour ganst di
S— dexportation qm s nt deja deve "t I
i tisfaisante. La fabrication amoricaine est su .
et elle a anteint, grice a lentree on tranchi
De A & b, mesure a Passelle, plus } pouce, De A a C.lon kbR skt o flow, itlors Shic: T oy ; A
gueur 4 la taille. De Ca D, 6 pouces. De N i FL longuenr totide atitude de production quelle n'a ph - S
Aux points B Co D et B, menez des perpendiculaires i Tne de Téarangct
A Les bas de sote de fabrication americiane T Ly
De C 4 G,1ponce, De Ba H, '3 pouce, Formez la coutur tous les pays du monde. Nous-momes faisons de Yaidre
: cenrale, suivant la ligne A H G et abaissez la perpendicnlar déralles avee les Indes occidentales et ' Ametigue dn \ 1
De 1 a1, moitié de la mesure de poitrine. De | ], 18y ponce on vend deia des bas de soie amcricain ennt & Par
De ] a iy pouce, Le point Loest i mi-distance entre Hoet | lin et Londres dans les plus grands magasms, G faires '
De Loa M, 3'. pouces, Abaissez la perpendiculaire M N portation, tres susceptibles de se developper raient Lot
Appliquez la mesure d'omoplate, 1312 ponces, de T a M, ot compromises si la sote devait orre sounmse @ emir a un droit
dlevez Tn perpendiculaire. Le point X est i mi-distance entre 11 dentrée, ¢t cette éventualité « ¢ de men por i
et M, De X @ P,atg pounce. An point P élever perpendicn trie americaine de la honneterie de son
laire. De P a U, 112 de la mesure de poitrine. Le point ) est Notons @ ce propos que les projets WX AN i est
4 mi-distance entre P et X fait allusion se borneraient @ Vétablissement d'un droit Fentr
De V& Z, meme distance que de T a O Tirez la liwne O Z sir la soie grege, matiere premiere pour les fabricams de | le
De A & Q. 614 pouces. De Q & R, 174 pouce. Tirez la ligne A R sone
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Nishet & Auld, Limited

LA MAISON 00 VOUS TROUVEREZ LE PLUS
PROBABLEMENT G 00N YU AVEZ BESOIN

C'est la une expression d’un usage courant par-
mi les marchands, et nous essayons de prouver
que nous sommes dignes de cette recommanda-
tion, en faisant de grands préparatifs pour

LaSAISON« REASSORTIMENT

Nous regarnissons continuellement notre stock
avec les couleurs et les tissus les plus nouveaux
et les plus a la mode pour Hommes et Femmes,
afin d'apporter le moins de délai possible a I'ex-
écution des commandes.

Donnez-nous la Préférence.

DEPARTEMENTS

BEAUX LAINAGES pour HOMMES.  GARNITURES pour TAILLEURS.
DRAPS ET SERGES A COSTUMES POUR DAMES.
TOILES DE MENAGE. DOUBLURES EN SOIE ET SATIN.

T S PR s S
QUEBEC

o T T E——
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LE RENCHERISSEMENT DE LA VIE.

DOIT-ON L'ATTRIBUER AU MARCHAND EN GROS ET AU DETAILLANT ?

saurant comtester que le coit de 1a vie a augmenté
relativement considérable, le mal est patent, il est

ne pas en admettre Pévidence et tout le mond

est unamime a reconnaitre le prix Cleve des principales den
vées alimentaires,  Qu'on n'aille pas croir ependant, que
Ie me soit nouvean, qulil ne se soit déji posé & pla

Slenrs reprises an cours des age

et qu'il n'ait déji fait couler

flons d'encre et de paroles.  Cette erise est ponr ainsi

dire périodigue comme le sont heancoup dantre qui demen
rent o Pétat elironigue comme un ferment de maladic parmi
tons dee peuples ot dans tous los siceles
Inevitablement, le comsommateur s'est ¢ ssed'atrri
huer tamertable état de choses & Pintermédiaive qui i
dchite les produits dont il a besoin pour son entretien et de
L) de prélever de trop gros hénélices sur les ar
il ! il 'y avait quiun pas que le public clin
négliver d'approfondir les guestions a en 10t fait de fran
La conclusion prodigicusement illogique de ce faux rai
N nt imt celle-ci ns Uintermédiaire et ohite
nons voduits de premicres mains, nons nanro pas @
porter ette facom, | 1s et héndiic lomt ehaegue
mtermd ¢ e mangee pas o«
Ceus gqui ont formule t aphoriss et il it mor
T norent totalement ee qu'est le ronage ¢ reial
meprennent etrangement sur son role ¢f n jamars
compris sa nécessité absolue.  Si, par suite de cireonstances
les i prévoir raisonnablement, la suppre
preconisent survenait subitement, ils verraient |
provogquerait ce changement of paicraient trés pr
de Teur e la réalisation de lear désir irréid [
i
Duns le langage courant, on qualific Te mar on
t e détaillant: d'intermédiaires, c'est-i-dire qu'on les
mile an role de la personne qui slinterpose entre denx
artics contractantes pour faire intervenir une transaction
entre le produectenr et le consommatent Cette appellation
est imnropre & un certain point de v i elle donne a en
ter aue, le cas échéant, il serait de se er de
tiers qui n'est quiun trait d'union dont on pourrait aisés
1 se dispenser, Or, le marchand en gros existe parce
au'il doit exister et qu'il remplit un vole social qu'on ne sau-
rait supprimer sans canser une perturbation fatale 4 toutes
es ¢l s de la sociéte I en est de méme du détaillant
Is forment, 'un et Vautre, les échelons dune échelle et 1'on
ne sanrait les ecarter sans se briser le con,  Le marchand
détaillant a tonjours é¢t¢ et demenre encore un facteur né-

de Ta distribution des produits indispensables 4 la

consommation.  Cette orzanisation commerciale n'est pas
' d'hier, ¢lle a existé de tous temps ot a ¢é transmise
dige en dwe jusqu'a nos jours. Flle a subi Pépreuve des
nées et a surveen aux révolutions commerciales parce
fle était la forme méme de la sagesse humaine, paree

quiile était le meilleur systéme de division pour assurer

te et subvenir aux besoins

les peuples
I'économiste de 1'Université de Wis

Il a semblé & beancoup de gens, méme |

ssenr Fly

Armi

les deonomistes, que le fermier était plus véritablement un

oductenr que le fabricant et le fabricant lui-méme que e
marchand; mais celui qui concentre sa pensée sur cette im-
"

nte question déconvre inévitablement le trompe-1'oeil

Tune telle appréciation. Toutes les lasses commergantes ou
industriclles créent des utilités et par suite sont des produc
tenrs of elles remplissent ce role en changeant les relations
des choses en temps et lieux, Le fermier change I'état du
arain en le semant dans la terre et en le récoltant sous forme
de blé; il est aidé dans son oeuvre par le germe premier et
par les fi

rees de la nature, il ne fait que développer une
chose existante qui, par la puissance de son action et par le

concours de la fertilite du sol, devient w l

sante de BIé pour Ta cons ation hamaine. Do son

et dans une voie identique, le manufacti ' I

moreeaux de matiéres qulil manipule o il
forces naturelles qui s’y trouvent oncloses, i | 1
manere a revetir wne forme qui conviends 1 1
des hommes De méme, le marchand change | '
de place, il les prend dans un champ on leur utilité est me
connue et d'une utilité restreinte et il les lance on ple
centre de Tactivité, leur donnant une puissance de i
qu'ils ne possédaient pas avant. Tout comme le for
le manufacturier, il est un productenr d* utilite

Chaque fois qu'il a été question des pris eleve

rees, le marchand détaillant a é1¢ attaque, anssi bic '

pleterre qu'anx Frats-Unis, il a ét¢ en but ans

plus acerbes et il ¥ a quelques années

de “La Richesse des Nations”, rép i

s quelques mots: “Le marchand détaillant doit, «
posseder un capital, étre capable d'éerire, d I
tery Al doit savoir juger et apprécier cinguant "
sortes différentes de marehandise par pl n
cur prix, leur qualité, et les marchés o il est g
les procurer & meillenr compte, 11 doit, en
tomes les NRAISSANCes Necessaires 4 un wr 1 el ¢
la seule chose qui doit le différencicr de ce der t 1%
suftisance de capital qui le met en état d'infer 1
de Tui. Or, on conviendra aisément qn'un tel
Bien un salaire de $1,200 par an. De ce qui pent

henetice exagerd, deduisez cette WNe ainst

dlintérét du capital investi dans la maisor

s vous rendrez compte que Ta plapart du 1t
disant proti formidable se réduit purement ot 1
un honnéte el madigue salair

Non, & coup sir, ce n'est pas chez le détallant {
chercher la véritable canse de la cherté de 1a
tables canses, deveions-nous dire, car il est d'm nt
qui ¥ contribue et il est difticile méme de speci
ment la part gui revient 4 chacun dcux dan t
marque

L'avamentation de la consommation n ' 1
pas ctrangere; nons avons sons les veus taldeam
ant gquiest hien de nature & mettee en relicl 1

de la conso

ation par téte, ans Frats-Uni

uns des produits de premicre néecssite

1000 1o
Coton livres |
3¢ 4:74 hoisse .22 |
Muis 24.44 i)
Suere .. 65,20 livres 8 1
Cafe .81 r .54
I'h¢ 1.00 g 1.20
\eonls 1.27 gall, & preuve 1.3
Liqueurs de malt 16,01 gallons 19 70 gall
Vins 0.4 ° 0.70
Laine brut 72 livres 06,671

Les avis sont cependant partag

cconomiste francais Ricardo disait i

duction qui doit régler le prix des produits ot o

on a contume de le dire, la proportion entre offy t
mande: la proportion entre Uoffre et la demande pemt
effet, affecter pour un temps, la valenr du marche d'

duit, jusqu'a ce que ce celui-ci soit redevent en ph 1

grande abondance, selon que la demande a angmenté og o

minue, mais ces sursauts ne sauraient demenr inde

ment et leur durée est uniquement temporaire
L'augmentation des salaires, des frais généraux et

coiit de la matiére premiére. entre & conp sitr pour heauneo

duns la cherté des produits débités aux consommatenrs, of
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COMMANDES par LETTRES

Les Commandes qui nous sont adressées regoiveat une attention particus
liere : elles sont exécutées aver soin et expédiées avec promptitude.

FLEURS

Nous avons un Stock Complet de fleurs fines dans les nouvelles nuances :
Violet, Cerise, Tan et la nouvelle teinte “Primros=", fleu:s de Satin mon-
tées en piquets ou couroanes, en plusieurs qualités, ainsi que des lignes ré-
guliéres en Marguerites, Myosotis, Muguet — Tresses en Tagal, Mi'an,
Ramie et Paille de fantaisie.

TRESSES EN CRIN

Nous avons toujours en mains un Stozk Compiet dans cette ligne a 37 '5c.
si bien coanue et si appréciée du commerce, 22 nuances, de plus, plusieurs
lignes & des prix plus élevés.

PLUMES

La demande pour les plumes, montures en plumes et aigrettes promet
d'étre plus forte que jamais ; aussi nous sommes en mesure de remplir vos
Commandes avec Satisfaction. Tous les prix, nuances et foimes.

BOAS

Grand Assortiment de boas et étoles, de 3 a 6 branches, en marabout ou
autruche, a partir de $3.50.

DEBENHAMS (Canada) ILIMITED

18-20 RUE STE-HELENE MONTREAL

?7
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est bien évident que ce n'est pas le mode de distribution qui
a provoqué le haut cont de la vie, mais bien Uangmentarion
voaussi bien a la ferme qu'ia Nusing

du cont de productic

Le marchand detaillant st un factenr essenticl de la
production et de la distribution ¢t lui-méme ne pourrait ¢dis
fier convenablement son commerce ¢t mener i bien ses af-

s, sans le marchand en gros.
Le succés dans le détail dépend de I'habileté a assurer le
roulement de son argent sans discontinuer, & faire rendre a
chaque dollar placé dans une entreprise tout ce gu'il est

ceptible de rendre,

Lorsqu'un marchand achéte une grosse ou douze dou-

zaines d'un article (cette gquantit¢ est le taux minimum d'a-
chat ordinaire des usines), il a place dans cet achat un cer-
tain nombre de dollars ¢t il a perdu Pusage de cette somme
qu'il avrait pu engager dans toute autre spéculation.  En
d'autres termes, une partic de cet argent repose en mar-
chandises, sur des comptoirs ¢t ne lui rapporte rien, Cette

somme augmente le capital engagé, mais ne grossit pas les

ventes,  D'autre part, il devra sacritier la méme somme (

ar-

gent, peut-étre, pour six articles différents dont cing ne se
vendront qu'a parit¢ du prix d'achat.  Ces six articles lui
rapporteront done un hénctice global plutar qu'a Punité, et
lorsqu'il vend les douze douzaines, il a renonvelé son stock
six fois au lien d'une,

Clest pourquoi ¢ marchand en gros joue un role impors
tant et essentiel dans la tiliére de la distribution, 11 a pour
mission de se charger d'un stock et d'en assumer les risques,
il doit donner toute possibilité an détaillant de renouveler
som stock autant de fois gqu'il le désire

Quant au détaillant, son rale, a ce point de vue, se réduit
a acheter souvent par petites quantités et a rendre visite an
magasin du marchand en gros pour subvenir a ses fréquents
hesoins, 11 faut qu'il agisse ainsi il vent ¢tre en mesure de
vendre i ses clients des articles @ des pris réguliers, car son
bénétice dépend non pas d'une vente, mais de la fréquence
du renouvellement de son stock et ¢'est pour lui unique
manicre de pouvoir, avee Paide du marchand en gros, servir
tsommatenr anx meillenres conditions,

convenablement le o
tout en se réservant un hénétice qui Tui permette de pour
suivre ses

Ures avee sucees

Adam Smith appuyait Ta nécessité du marchand en gros
en ces termes: “Le capital du marchand en gros représcnte
pitaux des fermiers et des fabricants angmentés des

les ¢
hénéfices de ces derniers, sans lui le producteur continuerait
difficilement son industric, on peut done dire qu'il contribue
indirectement & soutenir ¢t i protéger 'ocuvre de production
qui doit aller & la société et & en angmenter annuellement la
valeur.”

LA PRATIQUE

UNE INTERESSANTE CONFERENCE A L'HOTEL DE
VILLE DE QUEBEC ORGANISEE PAR LA SUC-
CURSALE DE QUEBEC DE L'ASSOCIATION
DES MARCHANDS DETAILLEURS DU
CANADA

Le mercredi, 10 courant, a eu liew a4 'Hotel de Ville e
Quchee, dans la salle du Recorder, une conférence pratique sur
le commerce, par des hommes d'affaires de Montréal

Un auditoire nombreux, composé des principaux represen
tants de la finance québecquoise, a assisté & cette réunion ot n'a
pas ménagé ses applandissements aux conférenciers

On remarquait au premier rang: MM. Jos, Picard, presi
dent de 1I'Association des Manufacturiers, G-A. \andry, prosi
dent de la Chambre de Commerce, Jules Gauvin, president
I'Association des Marchands de Nouveautés, I° mret, prosi
dent de I'Association des Epiciers, P-J. Coté, président féderal
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A n'en pas dounter, la présente méthode de distribution
winflue en rien sur le cont de la vie, la cause vraisemblable-
ment la plus predominante de la cherté de l'existence est
Fangmentation de production de P'or. Depuis trente ans, de-
puis la déconverte et Pexploitation des alluvions ou des filons
auriferes du Transvaal et du Klondyke, depuis qu'un peu
partont, les progres de la science industrielle ont multiplié
les mines d'or, la valewr de la marchandise d'échange s'est
avilie. 11y a de par tont Te monde beancoup plus d'or qu'au-
trefois; par contre, par rapports aux besoins de la popula-
tion, les quantités de denrdes alimentaires n'ont pas aug-
menté dans la méme proportion,  Ponr abtenir, en échange

d'argent, Te mén ds d'uwliment qu'il y a vingt-cing ans, il

faut angmenter la somme d'argent, la matiére premiére or,
ctant moins précicuse, parce que moins rare, la matiére ali-
ments ¢tant plus recherchée parce que pas plus abondante.
NVutrement dit, Por relativement aux choses que nous ache-
toms, est devenu plus abondant et pour une onece d'or ($20.6;)
il nous est donne heancoup moins de marchandises que pré-
cedemment.  Aetuellement, Pextraction annuelle des mines
‘or de Punivers est de plus d'un demi milliard de dollars, ce

qui quadraple Ta quantité extraite il ¥y a quelques années,
Le tanx géndral des prix est d'environ 6o pour cent plus haut
qu'il n'était en 186

Lacomdammation du marchand en gros et du détaillant
comme canse du renchérissement de la vie est irrationnelle
et sans hase, Dailleurs, an temps ob le cont de la vie était
inféricur 4 ce qu'it est maintenant, les marchands et les dé-
taillants existaient la méme chose et il n'y a absolument au-
cune ¢vidence que leurs hénéfices présents soient plus im
portants quiil n'y a dix ans.  Au contraire, beaucoup de dé-
raillants se trouwvent dans des situations génées et voient leur

commerce sur certains articles péricliter d'une fagon pen
rassurante: cela n'empdéche pas les clients de les eritiguer
sur leurs prix ¢leves

Si Ton considére que le taux élevé des prix est un phé-
nomeéne mondial, on ne sanrait raisonnablement imputer au
détaillant ¢t an marchand en gros,

Vussi bien an Canada  qu'en Angleterre, con
tons antres pays ou Por est employé comme métal moné

me  dans

taire, on souffre et 'on se plaint du renchérissement de la
vie: beancoup de gens s'en prennent, i tort, aux commer-
cants et aux conditions locales, alors que la raison supé-
rienre et inévitable de cet état de chose est Pangmentation
trop fréquentes faites @ cette méthode et qui tendent a dé-
sans préeédent de la production de T'or,

Dans un prochain article, nous reviendrons sur le mode
de distribution de la marchandise, soulignant les infractions
molir toute 'organisation actuelle du commerce.

COMMERCIALE

de I'Association des Marchands Détailleurs du Canada, Théo,
Diland, agent du Département de la Marine, et

Les conférences, du plus haut intéret, ont (té faites par
MM, 1F-C. Larivicre, ancien président de la Chambre de Com-
merce de Montréal, J-A, Nawd, de la maison Martin, Sénour &
Cie, J-0. Garean, marchand de nouveautés de Monréal, W.-U

Boivin, ex-président provincial de "Association et J-\. Dean-

dry, seerétaire provineial de 1"Association

La canseric était organisée par la succursale de Quebee de
1I"Association des Marchands Détailleurs du Canada, M. J-D-D
résident de la suceursale, a présidé Passemblée. M

Bouchard,
IP-J. Coté a remercic les orateurs de leurs excellentes paroles et
Panditoire de son attention soutenue, et M. Théo. Béland a
ensuite démontrd importance qu'il v a de faire partie de 1"\sso
ciation.

Dans son discours, M
de 1a fagon d'établir les p

. Lariviere fait un exposé précis
x de vente ¢t de caleuler les profits
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Muffler Climax, |

PATENTE EN 1912. i

Quelque chose de nouveau Quelque chose de ditté-
rent Quelque chose de meilleur : voila des termes

appropriés pour déerire le “ Climax.”

Il combine en lui chaleur, confort et style et repré-
sente 1'élégance an supréme degré

Le Mutler “Climax” est une innovation dans le tr'co-
tage des mufilers, et réunit les meilleurs qualités des
muffers ordinaires i ses propres qualités qui lui sont
particulieres et exclusives

Le Mutler “ Climax " a un style qui lui est propre —
il est tricoté d'une seule pitee, avee une bande de cou
Paients on re ayant une pigiire différente de celle des bouts, qui

forment une protection pour poitrine ; cela fait ressortir avantagensement la bande de coun

Il s'attache en arrie
veau muftler. Mettez de bonne heure en stock une ligne d'automne

R. M. BALLANTYNE, Limited

Manufacturier des Articles Tricotés de la Marque Beaver bien connue.

STRATFORD, ONTARIO. \

au moyen de boutons a pression,  Eerivez aujourd’hui pour vous procurer ce nou-

SOUS:-VETEMENTS | Les Gants de Peau |
MARQUE “HEALTH” DE TNy
|
] .

Notre stock est maintenant au complet dans ? ‘
toutes les Pesanteurs de Printemps pour Fem- ‘ ‘
mes et Enfants,

Nous avons aussi un stock complet de Corps Alderont votre / '
pour Femmes, avee manches courtes et sans ‘
;:lin;:llln\ﬂ dans les pesanteurs moyennes, i tous Département I ; :

Si vous ne tenez pas les Sous-Vétements de .
a Marque “ HEALTH ", veuillez voir nos |
échantillons qui sont maintenant entre les D I :S GAN I S 1
mains de nos vendeurs, car nous sommes sirs |
que vous placerez un ordre pour le printemps V
1912, apres avoir vu nos valeurs. w
Nous avons en stock une ligne compléte de

Combinaisons, Pesanteur d'Eté pour Dames. — - :
. . .
Greenshields Limited Creenshields Limited. ,

MONTREAL [

MONTREAL. |
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ainsi de ce que sont les frais gencraux : nous detachons de son

mteressante conference le passage suiyvant
Les frais généraux

Voici une liste d'items qui doivent étre compris dans les
frais généraux, mais qu'un grand nombre de marchands n'm

cluent nais dans leurs dépenses.

12 Chargez Vintérét sur le montant que vous avez invest
en affaires, au commencement de votre annde, excluant la pre
priété immobiliére,

2° Chargez le loyer de tout immeulle on Witisse vous ap
partenant et utilisé pour les fins de votre commerce, & un tany
égal & celui que vous recevriez sl éait loud & d'autres

3° Chargez, en plus de ce que vous payez i vos employés
le salai

e qUe VOUS FeceVFiez pour vos services si vous i
vous-méme employé ; aussi agissez de méme pour les services e
tout membre de votre famille employé dans votre commerce of
ne figurant pas sur la liste réguliére des salarics

4° Chargez la dépréciation sur la marchandise dont vons
aurez & diminuer le prix parce qu'elle est démodée o
", o0 pour toute autre cause
® Chargez la dépréciation sur batisses, outils, ravons of
tablettes, ameublement, et sur tout ce qui pourrait étre détérior

endom

g

par le temps, 'usage ou les avaries

6° Chargez les dons et souscriptions de tous genres

7% Charger aussi les taxes d'affaires, primes, assurances

taxes d'ean, éclairage, chauffage et autres déhoursés de e
nature
8% Chargez toutes les dépenses incidentes, telles que char

vetiers, frais de poste, fournitures de bureau, depenses  pour
chevaux et voitures, télégrammes, t¢ léphones, annonc

s, sollici
tations, ete

9 Noubliez pas d'allover un montant pour les pertes de
tous genres, telles que les marchanc
chargées, réductions et remises

es volées, expidides et non

tes @

1x clients, mauvais eréan
ces, ete

107 Chargez les dépense de collection

117 Lorsque vous aurez constaté

quel montant s'élévera
tous les items précédemment énoncés, f

ites en la prenve par
vos livres et vous aurez le montant total de vos df penses pour
lannée; alors divisez ce montant par le montant total de v
ventes,

et vous aurez le pourcentage qu'il vous en a cofit pour
faire affaires, hasée sur vos ventes
1

Multipliez e prix de vente de tous les articles que vous
avez en mains par le percentage du coiit de I'administration, et
duisez ensvite ce montant, et de 1a halance soustrayez le prix
achat rendu en magasin; Iz
le prix cofitant est plus éley

halance sera votre profit net, on si
, représentera une perte

Si vous ne tenez pas une sériez réguliére de livres de comp
tabilité de maniére & vous permettre de savoir e

clement e
il en cofite pour faire affaires et le profit réalisé de vos ven
tes, je vous conscille d'employer deux livres—dans I'un de cos
livres vous entrez le montant total de vos ventes an

tant et le prix de vente, vous connaissez ainsi
dans l'autre, vous entrez toutes vos dépenses,

prix coi
vos profits bruts;
vous les addition
nez tous les mois et vous connaitrez ainsi chaque mois le profit
net que vous avez fait. Si vous trouvez que vous ne faites pas
un profit raisonnable augmentez votre prix de vente 14 of vous
pouvez le faire; il faut nécessairement en cotte occasion faire
preuve de hon jugement

Le discours de M. Naud analyse ce qui fait le succés et 1a
prospérité du détaillant: il termine par les lignes suivantes que
nos ahonnés auront plaisir & lire:

Le marchand, le vendeur de progrés doit étudier les métho
des de ses compétiteurs. Quant & homme qui se flatte de tout
connaitre et de monopoliser 'art de vendre. il de

a vra s'avouer
tot ou tard qu'il a encore hien des choses

A apprendre, La com
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petition est dure dans les diffcrents négoces, mais le tat d'en

conmantre lexistence est deji un pas vers le succes. Le marchand
ponr otre a la hawtenr de sa position, doit ben etadier Ta higne
quiil vend, que ce soit dans la ferronnerie, Uepicerie, la chaussure
ou autres marchandises, doit bien cudier les produits qu'il offre
|

Farticle de son choix, en competition avee celui de son voisin,

enovente, abm guil puisse

rler des avamtages que prosentemt

s copendant décrier autre, ce qui est une bien mauyaise ta
tiue sanvent employvée, mais qui tourne tonjours an désayantage
de celmt qui Pemploie. Un hon vendenr n'accepte jamais le mot
non™ pour réponse. 11 doit tout

bord slingénier i compren
dre ce que demande son client, méme si cclui-ci n'est pas trés

explicite, ¢t c'est surtout dans ce eas 1a qulil doit déploye

la patience et de la persévérance. Un client satisfait reviendra
tonjours, et sera la meilleure annonce pour votre commerce

A propos dannonces. quel que soit votre commerce, vous
recevez tous, plus ou moins dannonces de la part de produc

teurs on marchands de gros. Faites-vous un usage judicienx de

laide qui vous est ainsi offerte par votre meilleur ami, car enfin

le producteur compte sur vous pour écouler ses produits. 11 est
prot, en tout temps, & vons seconder, méme A prendre les de
viants pour vous onvrir de nouveaux débouchés pour telle on

telle sorte de produits

O¥eZ an moins assez intéressés pour
faire votre part, et voir & la distribution de ces annonees, ot cela
pour votre plus grand bien d'abord, et pour rendre justice &
I'annonceur ensuite

Messicurs, j'ai ptis beancoup de yvotre temps ce soir, of je
ne veux pos abuser, 11 ne me reste plus qu'un conseil & vous
domner: Cest de bonne part et sans intérét aneun, que je veus
vous sugeérer en guise de bonnes résolutions, et comme résultat
pratique de cette assemblée de ce soir. Enrdolez-vous dans I"Asso
ciation des March

nds Détailleurs, si vous n'en faites pas déja
partie, et si vons ¢tes déja du nombre de ces hommes de pro
ercs, continuez de P'étre. Rassemblez-vons souvent, diseutez vos

intérits avee deésintéressement, et tout en ayant toujours en vue
votre intérét personnel, sans doute, n'oublicz pas que si intérdt
commun marche vers le progres, le progres individuel est mir
pour un dividende.

L'ESSAYAGE DES CHAUSSURES
Les chanssures bien essayées vont micux et ont meilleure
apparence. Elles durent ¢galement plus longtemps et procarent
I

ucoup plus de confort pour la marche, Incontestablement, un
gros ¢lement d'effi

acite personnelle ponr le marchand de chaus
sures au détail on e vendenr repose dans son habilete a essayer
ses modéles

Admettons que ce soin prenne un peu plus de temps. Tout
compte fait ¢'est encore une ¢eonomic car cest un moyen de
reclame efficace et un élément de suceés dans Ta conduite du
magasin, Cette régle d'essavage consciencieus pent aider large
ment a la discussion et renforcer argument. Ft on ne devra
pas considerer cette pratique comme anormale, car la discussion
et Targument entrent dans le domaine des devoirs du marchand
de chanssures, Vous devez avoir de fortes et justes raisons i
faire valoir en faveur des cha
s souplesse, ete. Et si vos arguments sont rigoureux et solides

de

issures, du cuir, de la durée,

le temps de la discussion sera loin ¢
Mais, 1

ment an hon essavage

re un moment perdu

flicacité personnelle ne doit pas s'arréter simple-
t aller
ent comment

des chaussures aux clients; elle ¢

plus
il
conp de elients en réalité, ne savent pas comment ils doivent s'y

n que cela. Elle a pour mission de dire au ¢

it prendre soin des chaussures qu'il vient d'acheter. Deau-

prendre pour entretenir leurs chaussures. Les chaussures, plus
pent-étre que n'importe quel autre article de la vie courante
sont sujettes & étre négligées et dépourvues de soins,
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Nous avons pris en mains le Stock, I' Ameublement de magasin et la
clientéle de la vieille Maison d Etoffes & Robes

William Agnew & Co., Montreal

Nous serons heureux d'exécuter tous les ordres qui nous seront confiés,
ou de vous envoyer des échantillons.

GREENSHIELDS LIMITED, MONTREAL

Edifice Birks,
MONTREAL.

Agents de Vente pour

DOMINION OSTRICH FEATHER CO., LIMITED.
TORONTO.

S.E.PORTER & C0.

Faux-Cols
“Arlington Challenge”

Les Meilleurs Faux-Cols du Monde a I’Epreave de I’Eau

Ils vont bien comme des faux-cols en toile, ils donnent la méme sensation que ceux en toile, ils
ont aussi bonne apparence et durent cing fois plus longtemps

Si vous n'avez pas en stock cette hgne supérienre de faux-cols, donnez-en une commande immé-

diatement et procurez-vous notre catalogue.  Ligne la plus compléte de faux-cols, a prix variant de
En vente dans toutes les maisons de gros
The Arlington Company of Canada
LIMITED.
50 a 64 Avenue Fraser, Toronto, Ont.

Représantant pour I'Ouest : R. J. QUIGLEY, Winnipeg, Man.
Représentant pour Ontario : J. A. CHANTLER & CO., Toronto.
o pour I'Est : DI BELL, éai, Qué.

70c A §£2.00 la douzaine : chaque faux-col représente la meilleure valeur qu'il soit possible d'obtenir,
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LA VERITABLE MANIERE DE CALCULER LES BENEFICES

1
11 est vraiment extraordinaire qu'il y ait une telle diver
gence d'opinion sur un sujet aussi conséquent que celui du
calenl du pourcentage des prohits, car le résultat de cette

opération est une condition de vitalié ur tous ceux gui

sont emportés par Pactivité commerciale, sous quelgue forme
que ce soit. Ce résultat indispensable & toute entreprise
commerciale est la représentation en dollars et en cents de
profits nets, @ la fin de Vannée, lorsque Uinventaire est bou
clé et que les comptes des livees ont é1é arrétés,  Mais, pour
que cette  représentation soit satisfaisante, il fant  que la
bonne méthade de caleuler les bénéfices ait €1¢ rigourcuse
ment suivie pendant toute année A notre sens, il ne de-
vrait pas ¥ avoir maintes fagons de comprendre la chose et
il ne devrait pas exister de nombrenses interprétations des
méthodes correctes de caleuler les bénéfices, cet élément
essentiel de tonte transaction d'affaires, car la justesse oun
I'exactitude est socur jumelle de 'honnéteté et la pratigue

de méthodes correctes est indispensable pour arriver an ré
sultat désiré

Il ¥ a beaucoup d'hommes d'affaires qui semblent se
refuser & admettre que tout pourcentage d'une somme infé-
ricure est un pourcentage inféricur d'une somme plus impor-
tante, que si une somme fixée est le tant pour cent d'une cer
» plus minime si la

taine somme, elle devient un pourcentag
somme 4 laquelle elle se rapportait est angmentée, on pour
parler d'une i neréte: si le chiffre 25 représente
25 pour cent de 100, il ne sera que les 20 pour cent de 125 et
si Pon ajoute pour cent an prix d'achat d'un article, on
n'obtiendra que du 20 pour cent de hénélice sur le prix de

gon plus «

vente

La facon incorrecte oun incompléte de calenler le pour-
centage des hénélices ou le manque d'application de la mé
thode réguliére d*établir le taux des profits est le récif on
sont venus se briser des milliers d'entreprises commerciales,

La question du pourcentage des hénéfices n'est pas de
celles que les livres de classe vous apprennent, la considéra-
tion qui v est apportée est insuffisante et les textes mémes
d’erreurs grossiéres comme

des livres sont parfois parsemés

celle qui établit que le pourcentage des bénéfices doit étre

calenlé sur le prix d'achat.

La méthode de représenter la part des hénéfices est. de
I'avis de beaucoup, diamétralement opposée aux méthodes
oles et est en conséquence décride

enscignées dans nos ¢
hautement par ceux qui prennent pour hasce de ce caleul le
prix d'achat,

On peat dire qu'il est scientifiqguement correct d'em-
ployer soit le prix d'achat, soit le prix de vente pour base
du caleul du ponrcentage des hénéfices, & condition qu'il soit

“abli sur quelle base le pourcentage a été caleulé, Nous
A=

navons pas la prétention d'entreprendre une discussion a
mais il

démique, nons laissons ce soin aux professionne
nons semble qu'il nous est bien permis d'émettre V'idée de la
facon de proedéder, 1a plus capable d'apporter aux détaillants
le plus de profits nets, et leur permettre d'adopter cette ma-
niere de faire qui répond plus pleinement & leurs besoins,
Notre idée est de prévenir le marchand contre le caleul er-
ronné des frais généraux sur les ventes brutes et de leur taux
de hénéfices sur le coiit de la marchandise.

Pour appuyer la valeur de leurs dires certains livres
citent des exemples comme celui-ci: “On dit d'une ville dont
la population a passé de 30,000 4 45000 qu'elle a augmenté
de 50 pour cent.”  Employé dans ce sens le dit pourcentage
aluation ne saurait étre assimilée i la
question de pourcentage des bénéfices dans des transactions
commerciales roulant sur de l'argent.

In prenant le prix d'achat comme hase ou 100, les livres

est exact, mais cette ¢

caloulent que si on y ajoute pour cent, le ponrcentage de
heénefices  deviendra 23 centiemes (235 100 st 1y, ce g
represente bien 25 pour cent, Dans ce cas particalier, non

ns considerer le prix d'achat par le chifire 100 ot les

mrocent ajoutes devront faire un total de 1 Le prix
de vente devra @tre représenté par cont pour cent (100°0) ot
le pourcentage du bénclice sera 23 125, soit 1 soit don
un hénchice de 20 pour cent sur la vente

Un taux de gain on de majoration de cent pour cent est
possible, théoriguement, mais comme le pourcentage des
prolits se fait sur la vente, le cent pour cent devient impos
sible, a moins que les marchandises soient complétement
libres de charges

Le taux des héndlices ot le taux des frais géndrans e
vront ¢tre calenlés de pair, sur la méme base

Considérons ce qu'on doit entendre par prix de revient
Beancoup de marchands se représentent le prix de revient
comme le coit d'une marchandise & sa livraison 4 leurs ma

sins,  (est une fausse conception; tontes les dépenses des

vente,

opérations afférentes & un commerce, magasinag
frais de bureavx, ete, doivent entrer dans ce prix net. Rares
sont les manufacturiers qui tombent dans cette errenr; par
tant de leurs frais fixes de magasins ot d'usines, ils v ajon-
tent tous les frais qui viendront s’y greffer jusqui ce gue
leurs articles arrivent aux mains des acheteurs, ces frais con
sistent en frais de magasinage, frais de vente, frais de bu

reaux, frais d'emballage, d'envoi, ot toutes dépenses formant

un prix hien défini an-dessus duguel tout est hénétice

11 est a souhaiter qu'une convention universelle adopte
cette méthode approuvée par heancoup de caleuler le tanx
des bénéfices, les conditions des affaires s'en trowveront Tar

gement améliorées,

Tableau aide-mémoire pour le calcul des bénéfices.

\joutez an prix
cottant pour

Ajoutez au prix

PProfits sur cofitant pour PProfits sur

ventes ventes ventes ventes
1090 % 2 L
n" 12.36"
12
5
"u"
15"
16 30!
17 35"
18 o o6 24"
1" 0" 100, “
11
LE PRIX DE VENTE, BASE DE TOUS LES CALCULS

{ nCcessaire
la

Dans. tous commerces de marchandises, il «

dovoir deux comptes séparés de capital. L'un pour Fachat de
marchandise, autre pour le paiement de toutes depenses commne
irais de burean, frais de vente, ete, qu'on ne peut vraisemblable
went faire supporter au compte de la marchandise. Tout capital
aire doit rapporter un revenu, 11 est évidem

investi dans une a
oent impossible d'obtenir des dividendes sur toute la somme du
capital investi, & moins que tout soit considére dans Fétablisse
ment des prix de vente.

Si le pourcentage des profits est caleule sur le coit récl de
la marchandise seulement, il est bien certain que le capital en
gagé en dépenses me recevra pas d'intérét, puisquion n'y aura
pris aucune attention dans le calcul.

Le total des ventes journalires est toujours obtenu rapide
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LIGNES DE REASSORTIMENT POUR LE PRINTEMPS

Prompte Expédition

vous faut rajeunir votre stock au moyen de quelques lignes.

Chagque saison, on se rend compte de plus en plus de I'impor- !
tance de posséder en temps opportun les marchandises en demande. ’

Yous pouvez facilement reconnaitre I'avantage que vous offrent
des achats faits dans cette maison de nouveautés en gros la plus
grande qui existe au Canada,
Vous trouverez dans les stocks de chaque département tout ce
qui vous est nécessaire.

Envoyez-nous une liste de ce dont vous avez beeoin.

GREENSHIELDS  LIMITED

MONTREAL

|
Pour prendre votre part des Affaires qui se font au Printemps, il
1

e,
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ment, tandis que le total quotidien ou mensuel du cout des mar

chandises vendues est plus difticile 4 etabhr of rares somt K

maisons qui en fassent Uevaluation regulicre et rigoureuse
Cependant, avee le total des ventes toujours prosent, et I

fait acquis que le but et le besoin du commerce sont precisenient

de vendre, n'est-il pas rationnel gue le vente soit

a base meme
de tous caleuls et comment pourrait-on appuyer son ctablisse
ment sur le prix d'achat quand il ne tigure pas d'une tagon d
mie et arretee en regard du livre de ventes

Les prix d'achats bruts ne peuvent etre verities et totalisés
qua la tin de l'annde commerciale, ils ne sont pas additionnes
tous les jours comme les ventes.

La somme de protts dépend en grande partie, du volume
d'affaires faites, de sore que le pourcentage des profits sur les
ventes est une indication claire du caractére du travail de 1'an
nee

Le pourcentage des profits sur les prix d'achat n'indiquera
pas aussi exactement le resultat des affaires de I'annde

14

peut etre rapidement obtenu en divisant les dépenses brutes par

pourcentage des frais pour la conduite d'un commerce

les ventes brutes, Comme ce pourcentage des dépenses reposc
sur les ventes, il est mieux d'en référer pour le pourcentage des
profits sur la vente pour cviter toute mauvaise compréhension
et pertes appréciables par 'usage de toute autre methode, Par
exemple, si vous caleulez votre pourcentage de profits sur o
prix d'achat et vos dépenses geénérales sur la vente, vous pou
vez ajouter 25% au prix d'achat, avec une depense genérale de
20% sur le prix de vente et espérer faire de l'argent.  Est-ce

Le fait qu'un proit n'est  réellement fait gue lorsqu'unc
vente est effectuce, implique egalement que le prix de vente doit
etre le véritable facteur fondamental du pourcentage des bén¢
lices.

Les salaires ou autres formes de rémunération aux ven
deurs sont toujours calculés sur la vente et leur somme est tou
jours basce plus ou moins sur un pourcentage du total des ven
tes

Les taxes de commerce ou autres de méme nature sont im
posées J'aprés un certain pourcentage des ventes annuelles. De

meme, i quelques taxes spéciales sont imposcées par I'Etat sur
la vente d'articles ou de produits spéciaux tels que revolvers

drogues, ete, cette somme est toujours un pourcentage du prix

de vente des dites mare
Tachat
Toutes les bhonnifi

andises et non un pourcentage du prix

ations ou remises en pourcentages accor
aux clients pour quelle que raison que ce soit, sont hasées
sur le prix de vente

es

St une remise de 10% est faite par une maison anx écoles,
au clerge, aux professeurs, ete, c'est 10% du prix de vente qgue

Fon déduit sans  s'occuper, ni prendre considération du prix

achat

L'emploi des termes de pourcentage dans les annonces ot
devantures de certains détaillants o appris aux consommateurs
a higurer le pourcentage

Nul marchand jouissant d'une parfaite reputation dhonnete
té ne devrait avoir recours 4 ces annonces alléchantes qui pro
mettent de donner une valeur de un dollar de marchandises pour
50 cents on meéme une valeur de un dollar pour rien

\ premiére vue, ce que nous exprimons i pent sembler exa
geré et quelque pen ridicule; cependant, des expressions comme

celles-ci: “Laissez-nons vous économiser 50°0 4 1005 sur vos

factures de vétement

SONL encore assez courantes parmi cer

taines maisons de commerce. Nul n'ignore ce que pent représen

ter une économie de 1009, Cela signifie ane les detaillants qui

a d leurs clients Sengagent & leur offrir la mar
chandise pour rien

promettent ¢

Le consommateur n'a devant i que le prix de vente, et
quand bien méme le marchand majorerait de 20000 le cont de

s PSR
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es marchandises 1l ne pewt espérer fare de Pargemt en vendant
e une reduction de 1007 meme s obtenant Ly marchandise

pour rien, dans ce dernier ne perdrait ni ne

nerai

mais aurait ncanmoins & supporter les frais géncranx

tion

C point de vie nous démontre encore que la véritable ma

mere sage eof correcte de calenler le pourcentage des profits re
pose sur le prix de vente et non sur le prix d'achat

Ceux qui caleulent leurs profits sur le prix d'achat de la
marchandise se plaisent & pronver la correction de lenr méthode
par le raisonnement suivant Partez avee un dollar dans votre
poche et achetez deux hoisscanx de pommes de terre & soe L
boissean. Ven lez-les & 75¢ le hoissean, ec'a vous fera $1.50. Vous

avez done gagné 50¢; or sac représentent 507 de $1.00, le profit

est done de s0%

Mais dans towt ceci que deviennent la tenue des livres, le
total des ventes, les frais géndéraux, le tant pour cent sur la vente
alloné an commis de vente, ete ?

SEoratre marchand de pommes de terre en gquestion, dans
Fexemple ci-dessus, avait & encourir des frais géncraux élevés
liveaison, commis de vente, ete, pour vendre ses pommes de
terre, et si les frais généranx de ses transactions atteignaient
0% sur les prix de vente, ses profits se traduiraient par des per
tes

Quelques-uns ont cette fausse impression, provoquee pro
bablement par une connaissance inexacte et incompléte de la
question, que cette méthode de caleuler le pourcentage des pro
fits sur le prix de vente n'

pour effet que de s'illusionner soi

meme sur les hiénéfices réels que 'on fait et de se persuader
qu'on gagne moins d'argent qu'il n'est prouvé en réalité. 11 n'en
est rien cependant

Les commer

ants devront caleuler le pourcentage des pro

fits sur les prix de vente s'ils veulent arriver & une solution
exacte et éviter de s'abuser en croyant qu'ils gagnent de argent
alors qu'ils en perdent

Dans tous commerces, le but final est la production d'un
hénéfice net, raison

ile, et 'on ne saurait trop répéter quiil est

indispensable d'employer les méthodes correctes si l'on veut

atteindre @ ce terminus désirable

Le client satisfait non seulement revient, mais aussi il
améne souvent avec lui un parent ou un ami.

. *
*

Faire de la Publicité, c'est s'assurer la “Popularité” cette
chose si précieuse dans le commerce et si difficile & obtenir,

S. UEBERREICH, Vienne Vi.,
AUTRICHE
MARIAHILFERSTRASSE, 103

Nouveauté en Jabots Rabats, Fichus et véritables
Jabots en point d'Irland
Fabrication en gros.
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182, roe Lafoyette, Paris (x°) %.N Teltphone 445-21

MODE COUTURE

%Qo\\‘ec Frane, s

JOURNAL OFFIC L'HABILLEMENT

v . (BULLETIN COMMERCIAL Df
MERCERIE  CHEMSERIE , LINGERIE
S ‘

OUATE

EN PAQUETS

Garantie exempte de fils et autres matiires
angéres inertes

OUATE DE COTON :
«NORTH STAR,”
“ CRESCENT, "
“PEARL."

La qualité |mll| cette saison, est encore meillen
o jamais st la metlleure pour le prix
quie avec dn bon coton pur—pas de déchets
ndez In Ounte en paj juets “'North Star,’
scent,'’ et “'Pearl

ROBERT HENDERSON & CO.

MONTREAL.

JAMES STANBURY & CO., -~ Toronto.
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SALLE D'ECHANTILLONS SALLE D'ECHANTILLONS
OTTAWA 111 rue Spark MONTREAL 242 rue St - Jacques
CHAMBRE 2 CHAMBRE 2

MARCHANDISES SECHES EN GRS

PRINTEMPS ET ETE 1912

/\
\\
Notez bien la erque 1912 Demande:z la marque
“Renommée" GARNEAU LINITEE “Sphynx"
pour Etoffes a Robes QUEBEC. pour Serges Vicunas

Assortiment complet dans tous les départements.
Tweeds, Etoffes a Robes, Serges, Vicunas, Indiennes,
Flanellettes, Brodenes, Insertions, Chemises négligées
pour Hommes, Faux-Cols, Cravates, Lingerie pour
dames, Camisoles et Calegons “Balbuggan™ pour
hommes, Pavillons, Prelarts, Tapis, etc., etc.

SALLE D'ECHANTILLONS
HALIFAX Keith Building
CHAMBRE 9
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\chetez chez Greenshields vos Articies d¢ [ ablette.

supports |
plus en plus

dtariicles

|
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| |
i l‘ En outre il est reconnu que la e rticles de
!
§ | rublette est une caractéristique du e jerne
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ont les prix varient de ©c, 26¢.,

Notre stock est réellement merveilleux par la variet
je ses articles appropriées et de bonne vente,
jui rapportent de bons profits. |

yuillé tous les marchés de l'univers pour

H ous avons
VOUuSE urnir un service vous permettant de concurrencer avec
su s 1 magasins dont les princi ales marchandises
nt des articles se vendant de Hc. a 29oC.

ne de nos SPECIALITES consiste
fournir aux marchands, en quantites |
iiverses, des assortiments j'articles |
de tablette se vendant bien. Deman=
jez notre Brochure Spéclale et la liste
| je nos lignes de marchandises. l

| Quand vous ne savez Ou vous procurer un article spéclal, |
économisez du temps en nous écrivant en premier lieu.

I1 y a 1000 a parier contre 1 que nous avons l'article
en question.

Département des Articles de Tablette.

GREENSHILDS LIMITED,

MONTREAL




