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Depuis pius d’un demi-siécle, le mérite et l’iritégrité\ont contri-
bué a maintenir la haute réputation des Produits Laitiers de

&9
cz £ a‘m!&
Il ’

N~ %

2 co
% Mark of Borpen's CoNDENSED M

BORDEN

Les clients connaissent et apprécient les
"oy «4 méthodes hygiéniques de Borden et ils ache-

leg D the; e tter b
ei'-‘m‘“df:’y' P",‘"Vlu NlLKM'Ih'n:\f:t 'mpo’l
b .,;‘.?Him.l protectionag®

wigve  u~|  teront les “Marques Borden” méme si le prix

8o J m_f/ co- 4 z :
N\ amnienntT /) en est plus élevé que celui des autres mar-
W YORH U. - ;

ques.

LA MARQUE PAR EXCELLENCE ¢
DEPUIS 1857

BORDEN MILK COMPANY, Limited

MONTREAL

(IND?’DES ANNPNCEURS, PAGE 31)
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Tout marchand progressif est slirement et toujours & la recherche de
woyens tendant & augmenter ses ventes  Les affuires peuvent étre BONNES,
le marchand progressif les veut MEILLEURES  Daus le but d’attirer et de
retenir la clicitéle. il vous faut des marchandises qui ameénent les aftiives  En
tenant et recommandant les

S
oS

“ de

s JONAS

v ff o " "vous étes en mesure d' oﬂrlr 4 vos cllents des artlcles établis ‘pour créer une .,
a a.ll'es, bonne impression en faveur de votre magasin, parce qu'ils donnent tonjours_dtﬂ._

{ 'MONTYREAL
AND NEW YO R

~n’es|;-:(;e.._ BT

résultats satisfaisants. Ils ‘sont le ‘prototype -de I'excellénce €t sorit-toujours.
hautement appréciés par les dames qui n’emploient que le MEILLEUR dans
la pr éparahon desmets. Si vous voulez attxrer et retemr la cllentele \endez les

Fssences Culmalreé

—_— DE

v JONAS.

Voyez ol en est votre stock.

HENRI JONAS & CIE.,

FABRICANTS.
Maison Fondée en 1870.

389 et 391 Rue St-Paul, - . - Montréal.

avamien
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Un dialogue sur la cherté de la vie,
~montrant les qualités du marchand
comme vendeur.

Le Consommateur, & I'Epicier—*Est-il un antidote contre la présente
cherté de la vie ?”

L’Epicier, au Consommateur—“Qui ; je puis vous recommander fortement
“Les Féves Cuites Simcoe.” Voici une boite de Féves Cuites Simcoe que
Je puis vous vendre & dix cents. Le prix n'en est pas plus élevé qu'en ces
derniers années. Elles vous cofitent un peu plus que la quantité égale de
feves blanches séches, et, cependant, celles-ci sont prétes a servir. Si vous
le désirez, je puis vous fournir ces Féves Cuites Simcoe avec sauce Toma.
tes ou Chili. Chaque boite contient assez de nourriture pour vous et
votre famille et comporte autant de puissance nutritive qu'une livre de

steak. Si vous mangez les Foves Cuites Simcoe, vous défiez la cherté de
la vie.”

Le Consommateur achete 6 boites de Feves Cuites Simcoe et rentre chez

lui heureux de savoir qu'il a trouvé un moyen de réduire le cofit de
I'existence.

On crée facilement la vente des FEVES CUITES “SIMCOE” et le mar-
chand qui ne tient pas cet aliment populaire est certainement désavantagé.

DOMINION CANNERS Limited

Hamilton, Canada

k!

3 g .=
an

- -

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITRZ “LE PRIX COURANT"
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. Dans la liste qui suit, soi.t comprises uniquen ent les marques spéciales de marchandises dont les maisone, indiquées en caractére
noirs, ont I'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent ell:s-mémes. Les prix indiqués le sont
d'aprds les derniers renseignements fournis par les age nts, représentants on manufacturiers eux-mémes.

WALTER BAKER & CO., LTD. L. CHAPUT, FILS & CIE, Compressed Corned Beef 25 3.75
T NLa 1b. Montréal. Lunch Ham Is 2.23
1ocolat, Prime No ; . B " Lunch Ham 25 3.50
1, bte 12 lbs., pains 'The Noir Ceylan “Owl Lalb. Ready Lunch Beef 1s $2.25 2s 3.73
de ¢ 1b. et 3 Ib, 0.33 No 5, 11b. 30 Ibs. par cse 20C  Geneva Sausage Is 2.50 25 4.23
Chocolat 4 1a Vanille, No 5, 4 1b. 30 Ibs. par cse 21C¢ Ynglish Brown Is 2.10 28 3.5
bte de 6 Ibs. 0.44 Noo, 11b. 30 Ibs. par cse 26¢  Boneless Pigs Feet 1s 2.10 2s 3.50
German’s Sweet, 3 No 10, 4 Ib. 30 Ibs. par cse 27¢  Sliced Smoked Beef 4s 1.50 2s 2.%
s-et 1 bte de 6 1bs. 0.26 No 15, 1 1b. 30 Ibs. par cse 32¢ Roast Beef Is 2.25 28 3.73
Breakfast Cocoa, bte No 15, 1 1b. 30 Ibs. par cse 33¢ Ready Lunch Loaves, Veau '
de 1/5, %, 3, 1 s, 12 No 30, 1 1b. 30 Ibs. par cse qoc Jambon, Boeuf, assortis is 1.60
Ibs. to box et 5 Ibs. No 30, } 1b. 30 Ibs. par cse 41¢  Ditto ' 1s 2.73
tins, 0.3 Thé Vert Ceylan “Owl” Lalb. pieuf Bouilli 1s 2.2
Chocolat sucré, cin- No 5 1 1b. 30 Ibs. par cse 20C  Bocuf Bouilli 25 3.7
quiéme bte 6 |Ibs. No 5,4 1b. 30 Ibs. par cse 21 RBoeuf Bouilli 6s ;3'66
pains de 1/5 1b. 0.20 No 10, 1 s. 30 lbs. par cse 26¢ '
Chocolat sucré, Ca- No 10, } s. 30 lbs. par cse 27¢
% racas, bte de 6 lbs. 0.32 CHURCH & DWIGHT
Registered® Falcon Cocoa (Soda
Tnflie-lillk chaud ou froid), btes Sada .Cow arand
de 12 Ibs, 1 Ib. tins. 0.34 NPWIGHT'S, , Caisse, 60 paquets de 1
Caracas Tablets, cartons de s5c, Ib., $3.00.
40 cartons par boite 1.25 e| Caisse, 120 paquets de 3
Chocolat sucré, Auto, bte de 6 Ibs. 0.32 s 1b., $3.00. .
Ces prix sont F.O.B. Montréal. RKING SODA Caisse, 30 pqts. 1 Ib. et Pork and Iléeans, sauce :omatzz 25 0.9;
i 60 pqts. 3 1b., $3.00. Pork and Beans, sauce toma i
e RARUIMTED Caisse de paquets de 5c, contenant 96 boites plates . 3s .13
Farines préparées de Brodie La doz. paquets, $3.00. Pork and Beans, boites hautes )
Red XXX pqts de 6 lbs. 3.10 CIE. CANADIENNE DES PRO- sauce tomates 3% 1.5
Red XXX pqts de 3 lbs. 1.60 DUITS AGRICOLES ——
Crescent pqts de 6 lbs. 2.90 - Montréal e T
Crescent pqts de 3 Ibs. 1.50 ) . c s (NG
Superb pqts de 6 Ibs. 2.70 l.ait Laurentia cse 12 pintes 1.50 \ Y “EEFNS]V
Superb pqts de 3 Ibs. 1.40 lait Laurentia cse 20 chopines 1.50 S ONION
Buckwheat pats de 3 1bs. 1.60 Lait Laurcntia cse 24 demiards 1.20
Buckwheat pqts de 6 lbs. 3.10 WILLIAM CLARK
Griddle-Cake pqts de 6 lbs. 3.10 Montréal ;
Griddle-Cake pqts de 3 lbs. 1.60 Conserves La doz. Pork and Beans, Plain Is o.6<_>
Cartons contenant 4 doz. paquets de 6 \'jandes assortics 1s 2.25 Pork and Beans, Plain .25 0.9
Ibs. ou 1 doz. paquets 3 lbs., sans charge (Compressed Corned Beef 1s 2.25 Pork and Beans, Plain, boites
Xt : plates 3s 1.15

Hurteau, Williams & Cie. Limitée
(Maison de Confiance fondée en 1892)

Le plus grand choix d'instruments de Musique au Canada

PIANOS, PIANOS - AUTOMATIQUES
PHONOGRAPHES, GRAPHOPHONES .

des plus célebres fabriques du Canada, des Etat-Unis et d'Europe.

Le seul endroit ot vous puissiez vous procurer le merveilleux “Phonola” (Phonographe
Pathé) jouant les disques  saphir et 2 aiguille.

Nous sommes aussi les seuls représentants des 3 célebres fabriques de PIANOS

“CHICKERING”,“NEW SCALE WILLIAMS” “ENNIS & G0.”,

reconnus par les plus grands connaisseurs comme les meilleurs PIANOS du monde.
rix spéciaux pour argent comptant ou avec conditions de paiements pour convenir aux acheteurs

Bureau-Chef et Magasin Principal : No. 316 rue Ste-Catherine Est, Montréal.
Succursale : No. 131 rue Sparks, Ottawa.
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MELASSE
DA COSTA & CO.

Mélasse “Extra Fancy” des Barbades.

L'étalon de qualité—Demandez-la & votre fournisseur en
gros et n'en acceptez pas d’'autre. Vous pouvez vous la
procurer chez tous les meilleurs épiciers et courtiers en
gros de Montréal et de Québec.

PUR - - FIABLE

Ny—

e

e o n,
P e I S

3/ DDA

) TP
N’hésitez pas
a prendre en stock et & recommander le

SODA A PATE

“COW BRAND”

Il se recommande par sa force, sa pureté, et du fait
qu'il est digne de confiance. C'est un des grands
favoris de la cuisiniére.

Voyez ot en est votre stock. Commandez & votie fournisseur.

CHURCH & DWIGHT

Manufacturiers LIMITED
MONTREAL

Des fois et des fois

il a été prouvé que les
Pickles de Rowat éta-
blissent .des relations
trés étroites entre le
marchand etses clients

Les PICKLES
de ROWAT

— ET LA —

SAUCE PATERSON

sont deux lignes de
haute qualité et d’une
exquise saveur — qui
obtiennent la faveur
des familles.

ROWAT & CO. | (&

Clasgow - Ecosse

DISTRIBUTEURS CANADIENS :

Snowdon & Ebbit, 325 Edifice Coristine, Montréal,” pour

Québec, Ontario, Mamtoba et le Nord-Ouest - F. K

Warren Hafifax, N. S. ; J. R. Tillon, St-John, N. B.
Juxvns&Co Vancouver, B. C.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT*
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Pork and Beans, boites hautes

; Marque Reindeer (4 doz. par cse). $6.00'
Plain 35 1.35 Montréal. Marque Mayflower (4 doz. par cse) 5.25
Park B Chili 60 ntee M Clover (4 doz. par cse) s
Pork and Beans. sauce Chili 55 000 Bleus 3 laver 3ok vaporé (non sucré) .+
Pork and Bcans: sauce Chili 38 1.15 o7 La Ib. Marque Reindeer Jersey, %oitc de
8x tongue 14s 8.00 Aokl 7 gyl ‘Bleuol”, boites \{Famillc]g.;. d(cl)z. pa& caisse) o 3 %
X tongue 2s 10.00 \\\\\“" W7 P (o bs., 50 pats Marque cindeer Jersey, Boite
e S N ULy, e e S
e : ® . ] A‘-' “ 3 ” : ) =] 4 " e
Jellied Veal IS 2.40 m v-—“‘ f s Sapphire d’hotel (2 doz. par caisse) 4.25
Jellied Veal 2s 3.75 W i Carque Reindcer Jersey, Gallon
gc}écs de gouillon gs 3.50 7 (J{? §\/ [k bt;ztsdfjel;;"l)bs. éy’féd‘z“”‘“i par casnsse)) .55
clées de Bouillon s 11.00 P YWY (7.0 ~ afé (avec Lait et Sucre
: b /pOVA\_%\, § \ dlcjnl‘:“lt;s bop':;: Marque Reindeer (2 doz. par cse) 5.00
Potted Meats La 1b. 7 ¥ Marque Regal (2 doz. par cse) 4.50
- - Beef and Veal = .. < N\ de 3 et 1 1b. 10c Marque Reindeer, en j)arres en
am, Tongue, Beef an eal, verre (2 doz. par caisse 6.20
: 10.50 ¥s 1.00 WM. H. DUNN, Cacao (avec fait et Sucre
Tongue, Ham and Veal, paté 3s 1.20 Montréal. Marque Igcindccr (2 doz. par) cse) 4.8
Patés de Foie is 0.90 Edward’s Soups Limite de fret: soc par cwt.
Patés de Foie s 1.35 (Potages Granulés, Pr¢parés en Irlande)  Conditions: Net 30 jours, sans escompte.
ChSoll.:pes La doz. . Variétés: Bdun —" Aux Tomates — @,;}
icken pqts 1.10 lanc. SRR Lait et Crémes Condensés.
Mulligataknay, Oxtail, Kidney To- Paquets, sc. Cartons 1 doz. par ~— ) "
mato, Vegetable, Mock Turtle, carton 0.45 Gd St. Charles “Family 3.9
I(»:ionson;dmé' Pois PthS‘ 300 Paquets; 5c.)Boites 3 doz. chaque s ! St. Charles “Hatel” 4.25
ince Meat . a doz. (assorties), par doz. 0.45 : : it “Silv ” .40
(Tins fermées hermétiquement.) I'aquets, sc, par doz. de bandes ?':"‘.’\F'L ‘I“;“. S"'l‘” Cow 5 :
Is $1.25, 25 1.95, 33 3.00, 45 400, 58 5.00  de 5 chaque : 2.25 urity 545
(ou en boites de 40 bandes 4.50
$7.50 par boite.) Lait condensé.
Plum-Pudding Canistres, 15c. Boites 3 doz., La cse
Anglais 1s 1.90 grandeur, 4 oz, par doz. 1.45 Marque Eagle, 4
Plum-Pudding Canistres, 25c. Boites 2 doz, doz., chaque 6.00
Anglais  2s 2.40 deur, 8 oz, par doz. 2.35 3| Marque Gold Seal,
Boeuf fumé en tran BORDEN MILK CO., LIMITED, doz, Cgﬁqllie 5.25
ches “Inglass” s 1.50 Montséal. e M e s
Boeuf fumé en tranches “In- Liste glc prix pour TEst, Fort William Lait évaporé
glass” 3s 2.10 inclus. . .
Boeuf fumé en tranches “In- . Prix au  Marque Peerless “Hotel”, 2 doz.,
glass” Is 3.35 Lait Condensé (sucré) Détaillant chaque . 4.25

J. M. DOUGLAS & Co,,

LE SAVON

. Etalez le SAVON FAIRY bien en vuggen tous temps, car sa
publicité intensive et constante rehe VOTRE MAGASIN 4 NOTRE

PUBLICITE.

Le morceau de SAVON FAIRY oval, flottant, & 5 cents, est
supérieur & tous ceux que vous pouvez vendre & cinq fois ce prix ;
il plaira davantage & vos clients ; il se vendra plus facilement. Les

femmes de partcut connaissent le savon ; les épiciers de partout en
connaissent la vente.

FAIRY

_ “Avez-vous une petite Fée dans votre demicnse 2
The N. K. Fairbank Company Limited.

MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Nous prendrons des commandes maintenant aux prix ci-haut pour livraison d ici au ler Aoft.

CONDITIONS : Net 30 jours F. O. B. Montréal.

L. CHAPUT, FILS & CIE., LIMITEE.

Distributeurs pour le Canada.

EPICIERS EN GROS.

\

2 212 Rue DeBresoles, MONTREAL.

7
I =
J
HUILE D'OLIVE
| Cest maintenant le temps de Ylacer vos commandes pour livraison
immédiate, ainsi que pour livraison au printemps et a |'été.
" Nous offrons la me—il-l;ure ei—I; Jplﬂs pu~re qualité garantie.
HUILE D'OLIVE PURE, FRANCAISE ET ITALIENNE. ~
L. A. PRICE & CIE. Bordeaux, Extra Supérieure, Francaise.
Bouteilles ¢/s | douzaine 16 oz. . - - la douzaine $5.50
“ s 2 “ 8 oz. . - - - “ “ 2.95
“ s 4 ¢ 4 oz. - - - “ “ 2.00
L. A. PRICE & CIE. Extra Impéaiale, Francaise.
J Estagnonsc/s 2 estagnons 5 gallons (mesure & vin) I'Est - $11.00
F “ s 10 | ‘oo " - - 2.40
6 cls 20 “ % “" ‘“ ‘e " . . I‘ZS “
|
L. A. PRICE & CIE. Extra Lucca, Italienne.
Bouteilles ¢7s | douzaine Qrts. - . . - la douzaine $7.00
“ o2 Pts. - - - - " o 4.00
L. A. PRICE & CIE. Pure Lucca, Italienne. II
Bouteilles ¢7s | douzaine 16 oz. - - - la douzaine ¢4.50
A e C]S 2 “ 802_ - - - - . ‘ 240
{ “ o4 b S w150
“ g2 9 oz. (Silver Cord) - - “ “ 4.00
L. A. PRICE & CIE, Surfine Lucca, Italienne.
Estagnons c¢/s 2 estagnons 5 gallons (mesure 3 vin) | Est. - $10.50 II
“ ogsl0 ] e .- - 2.20
“oegs 20 g oo “ . 1.10 J
| “ s 40 0 Lgw "o e . .65 |
II « ¢/s 80 “ yy -« “ o “ . .35
F. BERTOLLI, Pure Lucca, Italienne.
Estagnons c/s 2 estagnons 5 gallons (mesure 3 vin).I’Est. - $9,00
“ s 10 ) “ “ “ : E 1.90
® ¢/s 20 oy “ “ 5 1.00
" PRIMUS, Pure Lucca, Italienne. |
Estagnons c7s 2 estabnons 5 gallons (mesure & vin) I'Est. - $10.25
I “ogs 0 ] “ “ & - - 2.20
| “qs20 Y “oo . - L5
At c/s 40 oy “ “ " - = 621
“J “ cs80 ¢ Y v e e i 3214

e CrmEaA
=SS S ——

e
e
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EASIFIRST

SHORTENING
: EXCELS
\ ‘4 .

_l_..e Sens des Affaires—Economise les Dollars

POURQUOI ACHETER

le saindoux de porc, quand vous pouvez acheter EASIFIRST
iShortening, un Pur Produit Végétal qui fera tout (et encore
mieux) ce que peut faire le saindoux, & plus de QUATRE
cents de moins la livre ?

Garanti pour satisfaire les gofits les plus difficiles.

Préparé en paquets populaires : blocs d’une livre, en
boites de ferblanc, en seaux, en tinettes ou en tierces.

Une commande d’essai veut dire: PLUS DE PROFITS

LA MARQUE KING

n’a pas d'égale. Nous pouvons offrir
les meilleures marchandises aux
plus bas prix. Un marchand
nous écrit: “Vos mar
chandises sont cer-
tainement excel
lentes.”’

préparées en seaux de 5
livres (couvercle a friction) et
de 7 livres ; en pots en verre et
en seaux en bois,

COURTIERS DE QUEBEC,
Voici votre chance.

Labrecque & Pellerin

DANS VOTRE GOUSSET. MONTREAL.
. ° Ll [ Y94 A ents :
ﬁ“nn’ Langl(’ls & Cle’ leltee Provinces Maritimes font J. Hunter White
MONTREAL. ‘ Province de 'Ouest - J.J. Gilmour & Co., Winnipeg

Le Peuple Canadien veut
des articles de qualité.

Chaque année on constate une augmen-
tation énorme dans la qualité des articles
de PREMIERE QUALITE vendus sur
le marché Canadien

Les personnes qui ont pris 'habitude
d'acheter les articles visant plutot a la
qualité supérieure qu'au bon marché, ne
retourneront jamais aux articles infé-
rieurs. Les meilleurs articles sont ceux
qui donnent le plus de satisfaction, & la
longue, tant au marchand qu'au consom
mateur.

Nous ne vendons que les meilleurs.

ARTHUR P. TIPPET & COMPANY

MONTREAL, - Agents - TORONTO.

l S&doux Composé
=S

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

Il n’en existe pas qui ait un
goiit plus fin.

Son Prix est raisonnable.

L d

MATTHEWS-LAING LIMITED

‘Rue Mill, . . MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT"
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FEVES AU LARD

Nous cotons un prix attrayant
pour ces lignes et nous en ga-
rantissons la qualité comme
étant égale aux meilleures mar-
ques. Pourquoi payer les plus
hauts prix lorsque vous pouvez
acheter une ligne tout aussi
bonne tout en économisant 257,?

NOS FEVES AU LARD
Devraient vous
Intéresser

Nos Feves au Lard sont prépa-
rées en boites No. I's (petites).
2's et 3's avec sauce Ordinaire
ou Tomates.

THE OSHAWA CANNING CO.

LIMITED.

- OSHAWA, - - - ONTARIO

-,sorties, prix variés.

POUR MESURER
L’HUILE.

Notre systéme fait
disparaitre tous les
inconvénients : la
mauvaise odeur, la
malpropreté pour
les mains et les ha-
bits.

Adoptez sans tar-

der le
Autrefois

SYSTEME BOWSER

Four Mesurer 1'Hulle.
A Présent avec le Systdme Bowgser

Réservoira 1'épreu- T
ve du feu. Mesure
n'importe quelle
quantité, condi-
tions faciles, paie-
ment 4 tant par

mois, grandeurs as-

Demandez notre

catalogue No. 8 F.
Ecrivez enfrangais,

S. F. Bowser & Cie.,

Inc.
66-68 Ave Frnn:r
Toronto, Ont.

Marque Peerless “Boite Haute”, 4
doz., chaque

Marque Peerless “Pour Famille”, 4
doz., chaque

Marque Peerless “Petite Boite”, 4
doz., chaque

The EDWARDSBURG STARCH

Ltd., Montréal.

Sirops de Table.
Marque “Crown”.

Quarts (700 livres) 1b.
3 quarts (350 livresg 1b.
1 quarts (175 livres 1b.
Seaux de 383 Ibs. le seau
Seaux de 25 lbs. le seau

Canistres 2 lbs., 2 doz. 4 la caisse
Canistres 5 Ibs., 1 doz. a4 la caisse
(Canistres 10 lbs., 4 d. 4 la caisse
Canistres 20 lbs, 1 d. 4 la caisse

Marque “Lily White”.
Canistres 2 lbs., 2 d. 4 la caisse
Canistres 5 lbs, 1 d. 4 la caisse

Canistres 10 lbs,, 3 d. 4 la caisse
Canistres 20 lbs., # d. 4 la caisse

Marque “Beaver” (Gofit d’Erable

Canistres 2 1b., 2 d. 4 la caisse
Canistres 5 1b, I d. & la caisse
Canistres 10 1b., % d. 4 la caisse
Canistres 20 lb., 1 d. 4 la caisse

Empois de buanderie

No 1 Blanc ou Bleu, cartons 3 Ib.
No 1 Blanc ou Bled, cartons 4 Ib.
No 1 Blanc, barils
Canada-Laundry (cse de 40 1b.)
Silver Gloss, btes a coulisse, 6 Ib.
Silver Gloss, canistres de 6 Ibs.
Kegs Silver Gloss, gros cristaux

Edwardsburg’s Silver Gloss, pa-
quets chromos de 1 Ib.

Benson’s Satine, cartons de 1 1b.

Canada White Gloss, pqts de 1 1b.

Penson’s Enamel par caisse de
40 lbs.

4.50

2.00

E. W. GILLETT COMPANY LIMITED

Toronto. Ont.

—

AVIB.—). Les prix cotés Asnsoette i A
ont Eour marchandises aux points &

Vrd illzrl uiion de froo dans Ontario e
co,, Benstl)l;l's Enamel par caisse de = %’:t‘ib:;'r{xx;?ﬁ::é:evoéﬁ?g:;:l:i:uvl.:u‘:n‘:
20 lbs. ta3s0nt sujets & varior sans avis,
~ Lovain en Tablettes
Celluloid. “Reyal.”
Boités contenant 45 cartons, par Boftes 36 paquets 3
caisse. 6c . . . la bolte $1.156
o.o3i Empois de cuisine. ‘ Lessive en Poudre de
0.03} . _ ! - Gillett,
o.ogi (Boites de 20 Ibs., {c en plus par livre.) siliet L Z”
1.75 ; . }
1.25 W. T. Bdergons & Co., Celebrated pre 4 doz. & la calsse $3.60
2.40 pared Corn. )

z ' calsses ., . . ., 34
z‘g:’ Boites de 40 1bs. 0.07% aees g.40
2'63 Canada Pure Corn Starch 0.05% - b calsses ou plus 3.36

¢ (Boites de 2 lbs., {c en plus.) e X M Poudre A Pite “Magic”
2.75 ELIE CHARBONNEAU l === Ne contlent pas d'alun,
3-(1)3 Marché Bonsecours ! 6 doz. de be Lasgoszo.
3. ~ b g e o o B
2.95 Montréal 4 doz. de 4 oz. .. 0.76
4 doz:. de € oz. .. 1.00
e 4 doz. de 8 oz. . . 130
3.50 _ 4 doz. de 12 oz. . . 130
4.00 Bananes, régime 0.00 2. 2 doz. de 12 oz, . 185
3.95 Citrons Messiné (300c) 0.00 3. 4 doz. de 16 oz. .. 226
3.90 Betteraves 0.00 O. 2 goz. de 16 oz. . . 2.30
Lalb Navets Bon 1. 1 doz. de 2% lbs. .. 6.00
" Carattes 0.06 O, 3 doz.de b6 1lbs, .. 9.60
0.06} Patates 506 D 2 doz. de 6 oz. a
0.064 p Spy N ) : 1 doz. de 12 oz. }la Cse
G.06 porames opy NO 2 9.00: 3. 1 doz. de 16 oz. ) $6.0(
o.osi I/;(')lmlm?? Raldwin No 1 s B Vendue en canistx.'es seulement, .
. Ail, la livre 0.00 O. =
0.08  (ranges Navel 0.00 3';8 ' Remise spéclale de 3% accordée sur les
0.08  Oranges Valence 0.00 4.00 '@ eommandes de p caisges et plus de LIt
0.07  Tomates fancy, la cse 0.00 3.25 Poudre 3 Pate “Maglc™ L)
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Sugar

Donnez a vos clients
ce quil y a de meilleur.

F

La campagne de publicité qui se poursuit actuellement assure aux marchanis qui tiennent S

LES POUDRES NERVINES DE MATHIE

une vente rapide et de bons profits. Quelle que soit 1a caure des maux de tete, il n'y a pasde remade qui atteigne le sidge du mal aussi
rapidement et avec autant d'efficacité que les Poudres Nervines de Mathieu,

- Rssayez -méme les Poudres N Veulll !
POUDRES NERVINES | = | ines de Mathien. 5 nos iaie simopen 4a | de Fomdsas Nerivas e atnaes mins
De MATHIEU co‘upotp cm int, ﬂgi \gus ou q‘;lclt u'un de| suivante:
votre famille souffrez de maux de téte.
M'?_Eﬂ?g_w S —
Yoo ponby manges @ quee pobm ou
,Pj p:-_..““- —— LA ClE J. L. MATHIEU, DR cooscsnsssssesesssnstsssatssssssssnsssesed
Doy e S My o o (Nom de la maison de commerce).
$ om0 e ) .‘-:: | Propﬂétlu'e. 1 Rue
‘ SherbrOOke’ ) ) p. 0. Villeou village.....civeeercccrcnnnroncesaes
MM. L. Chaput, Fils & Cie., Limitde. R
Dépositaires en Gros, Montréal, P.Q. Province....oiuciiceenntcccnnntisncienscanes -

Les Connaisseurs |

FUMENT LA

PIPE “PETERSON

Tous les marchands de tabac soucieux de leur
réputation devraient avolr cette marque en magasin.

Seule et unique maisen au Canada réparant et fabri-
quant les pipes et articles de fumeurs en tous genres.

Propriétaires des

AARQOES BIEN COMNOES

A , Seuls dépositaires des Tabacs et Cigarettes
S de la Régle Frangaise.

GENIN TRUDEAU & CIE., Limitée.
| 22 RUE NOTRE-DAME OUEST, - - MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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AUX CULTIVATEURS : _ \

Nous recevons la créme des sé- P AN
parateurs a la mains. COM LM

290 Ave. Papineau
| MONTREAL.

Voila le nom de la meilleure Eau Pur-
gative et digestive. Notre publicité fait
connaitre I'Eau purgative RIGA au pu-
blic, les détaillants doivent la prendse en
stock pour pouvoir répondre 3 la deman-
de gue nous provoquons,

La Société des Eaux
Purgatives R1GA | RIGA

215 Rue N-Dame Est

CONSIGNATIONS.
La Cie Canadienne de Produits Agricoles,

LIMITER,
A cause de sa clientdle nombreuse et choisle, disposera

AVEC AVANTAGE

De toutes les consignations qui lui seront faites de

Beurre, Oeufs,
Sirop d’Erable, Sucre d’Erable,
Fromage, etc.
Remise est toujours faite sans délal.

Adresse : La Cio Camadicano do Produits Agriceles, MONTREAL.
38-40 PLACE YOUVILLE, MONTREAL. TéL: Main”6473
Tel. Bell Maln 3182—4010. y
" K. FAIRBANK 'COMPANY ou argent 12.50
Seda “Mugle” _ %a e N. K. F LIMITED Derby, boite de 600, la boite 4.00
No. 1 caisso 60 pqts de 1 1b . . . 085 Montréal Empire Navy Cut 8.00
PBcalsses . . . . . . . . 276 o Prix du Saindoux Fatima - 10.00
No. 2 calsse 120 pqts de %4 Ib . . 3.86 Composé, Marque Guinea Gold 8.00
b caisses . . . , . 3.78 BOAR'S HEAD. F. Gloria 5.75
No 3 caisse O. B. Montréal. gold Cre__}t 6.00
56 pts. ded b Tinettes 60 1b. 0.10% pasan (lurqucs) 8.50
2.86 . Imperial A. A. 27.00
et 60 pqts. de 3 1b. . Tierces 0-:8!' Imperial A. A. 1 35.00
6 calsses . . . . . 2.76 (S::\z‘:x):lig?esbo;' lbzos.lbs. 3;,0 Mecca (Egyptiennes) 8.50
No. 6 calsse Caisses, 3 l'bs., 20 a la caisse 0.11 Mogul (Egyptie'nnes) bouts unis 12.00
100 pqts de 10 oz. 2.90  Chaudiéres, 5 Ibs., 12 3 la caisse 0.10% Mogul (Egyptiennes) bouts en
98¢ Caisses, 10 Ibs, 6 a la caisse o.10% liege 12.00
G EMRIOE . < o 80 "GUNN, LANGLOIS & CIE, Limitée, Murad (Turques) bouts unis 12.00
i el i i Montréal New Light (tout tabac) 8.50
“Gille Niobe (Turques) 8.00
NN Prix du Saindoux
La doz G Old Chum 8.00
e oo | (D) Comort, Marwe 014 Golf
Dl EEREE L Eﬁ@hﬁthST EASIFIRST Pall Mall (format ordinaire) 18:50
4 1b. pats. (4 doz.dans SHUKTEHING p 0.00} Pall Mall (format royal) 25.00
la calsse) . . . . 2.00 Q:’LCZL‘S‘;.» iicEces ‘9% Players’ Navy Cut 8.20
. THE. . . .
. Tinettes 60 1b. 0.10  Richmond Straight Cut 11.00
44 La cae Seaux en bois, 20 lbs. 2.10  Sweet Caporal 8.50
0z, pats, 3 1b. . . . . [ @sSOr- | g4 Chaudiéres, 20 Ibs. 2.00 Sweet Sixteen 5.75
¢ doz. pqts., 3 1b. . . . . tis. Ca?;;e; "3 Ibs. Ib. 0.1  Sub-Rosa (tout tabac) 8.50
3 Ib. canistres rondes, avec couver- 4o  =lCll pe Ib. o.11
cles fermant & vis (4 doz. dans la ) Caisse s: 1o Ibs. Ib. o.11 Cigarettes importées. Le 3,000
Calase) . . . x . 0 oo« - BN Pains moulés d'une livre o.114 Capstan (douces et medium) 12.00
1 1b. canistres rondes, avec couver- IMPERIAL TOBACCO CO. OF CA- (Capstan, boites de 10 avec porte-
%:s:e;rmant 2 via (3 doz. dans hll(‘ NADA, LIMITED. cigare’ttes 12.50
o o o & o o o ® o L“'b A%ilg?rettea LC )lstoos‘: So.“gsa (impgrtéeﬁ du Caire’ Egyp-
' thlete 7 e te), extra fine No 25 20.00
D™ S O Mo oy vt g0 el B fne o e
10 Ib. boltes en bols . . . . . . 0.30§ : b - 11.00 Khedivial .
25 Ib. seaux en bols . . . . . . 0303 (C:gl:‘:);‘:tla (tout tabac) 18.50 Three Castlgs, boites de ferblanc,
100 Ib. barlls . ... oo oo mow 9380 5o 4nnelles (Turques) bouts unis 12.25 50 s. et boites de carton 10s. ~ 15.00
260 1b. bariis o, w . mws caww OB oo olles (Turaues) hout liege Three Castles, boites de fantaisie,

(8] °
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Tabac a Cigarettes. Lalb. Rose No 1 de Landry 0.32 5 oz. Rondes. Quintessences. 3.50
B.C. No1, 1/12 s. 1.02 Rose No 1 de Houde 0.34 8 oz. Rond'es. Quintessenccs. 6.00

Athlete, 1/12 s. 1.07 (Empire Branch) 4 oz. Carrées. Quintessences. Bou-

Sweet Caporal, 1/13 s. 1.15 Tabacs & chiquer La1b chons émeri. 3.50

) . * 8 oz. Carrées. Quintessences. Bou-
Labacs canpes. Y La 1b, Club barres, 5 a la barre, 6 morc. chons émeri. 7.00

Old Chum, 10 s. “ 0.82 a la b, boites 5 Ibs. 0.42 2 oz. Anchor. 1.00

Lord Stanley, Tins # 1. 1.3 Moose 11 s. 0.40 4 oz. Anchor. 1.75

Mcerschaum, 10 s. 0.81  'Spow Shoe barres, 63 morc. a la Ib. 0.45 8 oz. Anchor. 3.00

Athlete Mixture, Tins 3 et 1 1b. 1.37  Stag 5 1/3 morc. a la 1b,, § butts 16 oz. Anchor. 6.00

Old Gold, 12 s. 0.97 12 Ibs., boites 6 1bs. 0.39 2 oz. Golden Star “Double Force” 0.7

Scal of North Carolina, 12 s. 097 DBlack Watch 6 s. ' 0.45 4 oz. Golden Star “Double Force” 1.23

Duke’s Mixture (Cut Plug) 0.84  Bobs 6 s. et 125, 0.46 8 oz. Golden Star “Double Force” 2.2

Old Virginia, pqts 4 et 1 1b. 0.80 0.82  (yrrency 125, 0.46 16 oz. Golden Star “Double Force” 4.2

Duke's Mixture (Granulé), Pay soll 71 s. 0.50 2 oz. Plates. Soluble. 0.75
1/10 s. Bags 5 Ibs. carton 0.87  Empire Navy Chewing barres 14 4 oz. Plates. Soluble. 1.2

Bull Durham, oz., boites 7 1bs. 0.53 8 oz. ljlatcs. Soluble. 2.25
1/10 bags, 5 Ibs. carton 1.25 Tabacs A fumer en palettes Lalb, '6 oz Plates. Soluble. 4.2
1/16 bgs, 5 lbs. carton 1.25 . 1 oz. London. 0.50

Old Virginia pats 1/16 Ib 0.74 Pedro barres, 16 oz, 5 morc. d la 2 oz. London. 0.7

Snap p(sl:tq ]/[;(2], ct 1/6 ]l): o:t;o . “)"_ boites 6 Ibs. 0.58 Extraits a la livre de $1.003 3.0

Calabash Mixture, tins 3 et 1 Ib. 1.15 l".n?nrc s ctizs. 0.44  FExtraits au gallon de ~ $6.00 & 24.00

*Calabash Mixture, tins 1 1Ib. 1.20 }‘“ ebud 6s. 0.45 Mémes prix pour extraits de tous fruits.

Calabash Mixture, tins 3 Ib. 1.35 S\Iy 7 s k6 0.50 Moutarde F . L

Capstan Navy Cut (importé) tins lamroc S.‘ 0.45 outarde rrangaise. . a grosse
3 1b. Medium et Fort 1.50 Tabacs hachés. La Ib. 2 doz. A la caisse.

_Capstan Mixture (importé) tins Great West (Sac) 8 s. 0.50 PO“)_'- 7.50
8 1b. Medium 1.50 Regal, cube cut en boites 9 s. 0.70 Medium. 10.00

Pride of Virginia (importé) tins Taxi, Crimp cut, boites 10 s. 0.78 Large. 12.00
1/10 1b. 1.35 : Small. 7.00

Old English Curve Cut (importé) HENRI JONAS & CIE, Tumblers. 10.8
tins 1/10 1b. 1.35 ontréal. Egg Cups. 12.00

Tuxedo (importé) tins 1/10 1b. 1.37 R No 67 Jars. 12.00

Lucky Strike (importé) tins 1/10  1.35 Extraits. Culinaires. La doz. 2 doz. 3 la caisse.

Rose Leaf (importé, 4 chiquer), 1. oz. Plates. Ttiple concentré. 0.80  Muops 12.00
pats I oz. 1.24 2 oz. Plates. Triple concentré. 1.50 Nugget. Teimblers 1200
Tabacs & chiquer (importés) Lalb. 2 oz Carrées. Triple concentré. 1.75 "\t}fgian Tumblers 300

Piper Hiedsicck 1.22 4 oz. Carrées. Triple concentré. 3.00 Coblets ’ 12'00

= 8 oz. Carrées. Triple concentré. 6.00 ) '
Tabacs en paudre. Lalb. 16 oz Carrécs. griplc concentré.  12.00 1 doz. 2 la caisse.
Copenhagen ¢n boites 1/12 1b. 0.90 -2 oz. Rondes. Quintessences. 1.75 No 64 Jars. 15.00
Horseshoe 0.90 2} oz. Rondes. Quintessenéés. .. 2.00  No 65 Jars. 18.00

PREMIER.

comine service aux clients.

e

7, Rue No_trg-Dame Ouest,

] “Reconnu Le Meilleur des Clavigraphes”.
Tenez compte de tout ce;qué ‘signifient ces mots.

Tenir la téte veut dire supériorité quand il s'ugit d'un i)roduit,— une supé-
riorité qui place cn téte et qui se prouve par une direction qui s'impose. La
signification est encore plus étendue.

Le Clavigraphe Remington est Rrem'i_er en histoire, premier en prestige,
premier en qualité, premier en améliorations récentes, son organisation est

premiére comme étendue et perfection, il est premier en distribation et premier {

Le mot PREMIER dans toute son acception ne s'applique qu'au
.ot Rl )

Remington Typewriter Company,

(LIMITED.)

Elle englobe tous les équivalents du mot

MONTREAL.

J—=

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Chaque fois que vous prenez de vos rayons Toujours Bienvenu—Jamais Retourné
une boite Lorsqu'on vous demande du sel sans mention-

d ,AN I D Us ner de nom vous avez tout & gagner en donnant le
I a I . .
meilleur—vous pouvez étre assuré que le
La Poudre a Balayer Désinfectante, SEL DE TABLE

vous faites un Profit et un Fidéle Ami.

ANTI-DUST est tout-a-fait différente des
poudres & balayer ordinaires. w N
Elle cofite plus cher de fabrication, elle sent

bon, elle désinfecte réellement et tue les
mites, parce que les ingrédients qui la com-
posent ont la propriété de ce faire.

est celui qu'on désire. Envoyez-le chaque fois'
Si quelqu'un envoie un sel inférieur, il crée une
indisposition qui débute . chez le garqon livreur
mais qui ne finit pas & votre pupitre—vous pouvez
perdre le client.

The 3apho M’fg Co., Limited. CANADIAN SALT COMPANY, LIMITED.
MONTREAL - WINDSOR, - . ONT.

N’inscrivez pas * Fluid Beef ’ sur vos factures ; mais plutét
““Bovril”’, car vos clients le connaissent tous comme étant le
meilleur extrait de boeuf qui existe au monde.

Ecrivez-nous maintenant pour avoir nos prix spéciaux
d’ouverture. Département des affaires nouvelles.

Bon Profit et pas de perte par le gaspillage.

BOVRIL LIMITED, - MONTREAL.

TN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT*
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I MOONEYS |

PERI E(TIUN

BISCUITS

Qui, Edifient un Commerce.

Tout &picier actif et intelligent de-
vrait maintenant faire un effort

spécial pour pousser la ven-
te des biscuits

Soda a la
Cieme Perfection
de Mooney

11 & une occasion de le faire en cette
g::nde saison des réceptions et
e8 “Thés”. Il n'y a rien de plus
gréable au gofit, de plus croustil-
;&ni et de plus délectable en fait de
biscuits. Tous les gourmets le savent

The Mooney Biscuit
AND CANDY C0,, LINITED

Manufactures a .
Montréal, Stratford, Winnipeg,

Vancouver.

Succursales 2 Hamilton, Ottawa, Syd-
fiky, C. B., Halifax, N. E., Fort Wil-
hm, Ctlgtry Vancouver, 'C. B., St

. N.

’
H!

ggul on 1892 lu-ldueu
Main 2441 684 rue Mdumnu
1. Marchs. 53 Tel. La$alle

ELIE CHARBONNEAU

MARCHAND DE FRUITS
Speolalité: Patates de Cholx.

70-71 Marché Bonsecours.
MONTREAL

La Farine Préparée deBrodie

Vous Conserve Vos Clients.

fbnjoun dicno de confiance, elle est préférée d
outes les autres farines.

UN BON VENDEUR.

Voyez le coupon du 6p!eim dans chaque

Brolie & llhrvie, Limited.

14 et 16 Rue Bleury,
T¢1, Main 436.

MONTREAL.

sl AR
No 66 Jars. 21.00
No 68 Jars. 15.00
No 69 ’lars. 21.00

Vernis & chaussures. La doz.

1 doz. A la caisse.

Marques Froment. 0.75
Marque Jonas. 0.75

Vernis Militaire a I'épréuve de I'eau. 2.00

LABRECQUE & PELLERIN, MANU-
FACTURIERS, MONTREAL.

La doz.
$1.00
.95

Catsup King.
Catsup King, bdl. 9 douz. ()
Confiture King, 2 Ibs. ¢se 3 doz. 1.50
Confiture, cse 2 doz., 12 onces. 1.00
Conhture, pinte. 2.50
Caustique, 100 lbs. chaque. 2.75
Caustique, 50 lbs. chaque. 1.50
Lessive, cse 4 douz., douz. 4oc,
caisse. 1.40
Confiture, chaudiéré No 7 ch. 0.42%
Confiture, seau No 7 chaque. 0.45
Confiture, chaudiére No 5, ch. 0.30
Confiture “King” chaudiére No 7,
chaque. 0.45

MATTHEWS-LAING, LIMITED,
Montréal, Canada.

Lard en Baril Marque “Anchor”
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess brl. 35/35 27.50
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess 3 brl. 14.00
Lard pé3ant, Cahada Short Cut,

brl. 45/55 27.00
Lard pesant, Canada Short Cat,

3 brl. 13.75
Lard pesant, Brown Brand, désos-

sé, tout grag, brl. 20/35 27.00
Lard clair, pesant, brl. 20/35.
Pickled Rolls, brl. 27.50
Lard & féves, (petits morceaux,

mais gras), brl. 22.00
Heavy, clear fat backs 40/50 27.50
Heavy, clear fat backs 60/70 26.00

Saindoux Composé Raffiné, choix.
Marque “Anchor”.

Briques de saindoux composé, 60

Tierces, 375 Ibs. 1b. o.po}
Boités 5o 1bs. net (doublure par- 'f
cheniin) 0.10}
Tinettes, 50 1bg: net (Tinette imi- ,
tée) o.10}
Seaux de bois, 20 lbs.,, net $2.05 o.101
Seaux dé fer-blanc, 20 Ibs. $1.95 o0.09%

Caisses 1o lbs. tins, '60 Ibs. en cais-

§es, bleu 0.10% -
Caisses 5 Ibs. tins, 60 Ibs. en cais-

ses, bleu o.10%
Caissés 3 lbs. tins, 60 1bs,, én cais-

§es o.10%

1bs., eh caisse o.11¢

Sain'd;)ux Marque “Anthot” (garanti

pur).

Tierces, 375 1bs. 0.14%
Boites, 50 1bs., net (doublure par-

chemin) 0.14}
Tinettes, 50 lbs., net (tinétte imi-

tée) 0.14%
Seaix de bois, 20 1bs., net (dou-

blure parchemm) $3.00 o0.15

Seaux en fer-blanc, 20 1bs.

IMPORTANT !
Les Epiciers détaillants

qui désirent plaire & leurs
clients devraient étre certains
de pouvoir leur fourmr les véri-
tables

Baker’s
Cocoa

and

Chocolate

Registered® avec la marque de com-
merce sur les paquets,

Ce sont des marchandises
de premier ordre, les meilleures
du monde au point de vue de la
pureté et du gofit. .

Manufacturées uniquement par

WALTER BAKER & CO;,

Limited.

Montréal, Can. Dorchester, Mass
ETABLIE EN 1780.

Trade-Mark

LAGAII.LE, GENDREAU & CIE

Buccesseurs de CHS, LACAILLE & CIR,
EPICIERS EN GROS
Importateurs de Mélassges, 8i-

rops, Fruits S8ecs, Thé, Vins,
iqueurs, Sucres, Etc., Etc.

Bpécialité de Vins de Messe de Sicile
et de Tarragone,

329 Rue St-Paul et 14 Rue St-Dizi
MONTREAL

CONFITURES PURES DE UPTON

CONFITONES PORES
NODYELLE  ShISON,
= [t 1010 &
UAINTENANT PRETES

-,

Absclument pures
et de saveur déli-
cleuse, conservées
dans des seauxde
§1bs. et des jarres
en verre de 16 oz.,

doublés or, scell€s
herméﬁquemex,t.

PURE RARNELEDE
D'ORINGE DE

UPTON

Bien et favorablement connue de
1'épicier et de ses clients dans tout le
Canada, o elle est faite et vendae
depuis phu de quinze ans. .
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Lo Prét Immobilier, Limitée’
244 Rue g:m“ine Est,

Phone Bell Eat 5779
lUllAU DE DIRECTION ;

-A-E. Ganvi, hlrtuelei
un&. m 'ﬁ:&"m Y

LA, La
Mﬂoh eh 1 &;'Em

dl Hivre d! loﬁtfﬁl ; I lc

33
s*h [F oy

-gérant ‘de 'rhe Canadian Adver ll’lﬂg
lted" i Gérant : M. L.-W. Oguvin, ex-
r é: ourlntendnt de la Mitropolitan

Tts,
US A

3 m ug acheter une propriété ou r vous btir
‘ vez-vous au “Prét lmmo w o
vous prétera ce capital sans avée

ztlndeo facilités de rembotrsenfent

Les facilitésde remboursement du préts lllll
d bes membres par le“Prét
gont telles qu'elles represeastent m
I'fntérét que I'on aurait & payer dur ut empruont
ordinaire.

' knmmrmn omun:s K?
‘ a ofi

Idmobilier, Limitée” n'l
ddns tous les Districts et

goe:rpnrlen avec des rtpt!un ts blen qualf.
Ecrivez ou téléphonez poar aveir Ia
brochurette explicative gratuite.

de Clark

Sawoes Ordinnire, Chili, Tomates.
Vous demamdez-vous
M. le Marchand, laqueilé des deux
tes edt 14 PL 8 PROFITA-
BLE : celle qui est incomntie et
ue vous pouvez vendre DE
EMPS A AUTRE, ou celle
le ublic CONNAIT et que VO S
NDEZ TOUT LE TEMPS?
No trouvez vous pas que la

déiiahde pout les

FEVES 0 LARD (0 GLARK

augments constammoent ?
Votlez-vous &# contiaftre quelqtiés
raisons ?
Le but de CLARK est de donner
au public la QUALITR. Et il
parnent en n’employant que les
nxell uresfiatidreet 1és leures
méthodes de préparation.
La publicité intensive et eontinue
| de CLARK est dérigéede manidre
4 VOUS AIDER en tenant le pu-
‘ blic bien fehseigné en 'tous temps.
La qualité deos produits de Glark
conserve les vieux amis.
La po do Clark on oréo de
nouveaux.

1 Les articles de Ciark lont pro-
gresser vos affaires.

Wm. Clark, Montréal.

MLes Féves au LLa‘irdm

1 'y @ personne diins e monde civili-
8é actuel qui n’ait subi et ne subisse l'ac-

tion de la publicité. e

; $200 o 14
Caisses, 10 lbs., tins, 60 Ibs.,, en
¢aisses rouges [}

.15
Caisses, 5 lbs., tins, 6o Ibs., en

caisses rouges 0.15%
Calsscs. 3 lbs., tins, 60 lbs., en

caisse 0.15%
Saindoux en carré d’une livre, 60

Ibs., en caisse 0.16

Viandes fumées.

Jambons: Pwmném qualité.
Extra gros, 28 a4 40 1bs. o.
Gros, 20 & 28 Ibs. 0.
Moyens, 15 & 19 lbs, o
Petits, 10 & 3 1bs, o

Jambons désossés, rounlés, gros
16 4 25 1bs,

0.1
Jambons démssés, roulés, petits
94 12 lbs, ~0.21
Bacon, Spécial Rose Brand 0.22
Bacon Anchor Brand, 3 déjeuner,
sans os, choisi 0.19
Bacon Brown Brand, i déjeuner,
marque anglaise, sang os, choisi 0.18
Bacon Windsor, dos pelé 0.22
Bacon Windsor, sans os 0.24
Jambons de Lamg, choisis, Pique-
que-Nique”, 10 3 14 Ibs, 0.153%
Petit bacon roulé, €picé, désossé,
8é, 8 3 12 lbs. 0.16%
Bacon choisi, Wiltshire, coté, so
Ibs. 0.18
Cottage Rolls 0.00
Saucisses fumées,
Bologna (Bondon de Beeuf) 0.07
ologna (Enveloppe cjtée) 0.0y
runswick (Beef Middles) 0.08
rankfurts 0.9
Polish 0.09
arlic 0.09
mpress (Poulet, jambon et tan-
gue) doz. 1.10
Saucisses fraiches.
Saucisses de porc (tripes de porc) 0.08%
Saucisses de porc (tripes de mou-
ton) 0.09}
Petites saucisses de porc (pur
pore) 0.15
Saucisses Cambridge (paquets de
1 lb. 0.09
" Saucisses de fermier 0.12
Chair 4 saucisses (seaux de 20
1bs.) 0.07%
Boudin blanc 0.07
Boudin noir 0.08
AGENCES

LAPORTE, MARTIN & CIE, LTEE,
Montréal.
Légumes.

Petits Pois Importés “Soleil”

Extra fins, 1003 boites 10.00

Trés fin, 1003 boites 13.50

Fins, 100} boites 12.50

Mi-fins, 1003 boites 11.50

Moyens, No 1, 1003 boites 10.50

Moyens, No 2, 100} boites 10.00

Moyens, No 3, roo} boites 9.00
Petits Pois “Frs. Petit & Cie.”

* Fins, 1004 boites 10.00
Moyens. 1004 boites 7.50
Verts, extra fins, 1003 boites lg.oo
Verts, extra fins, 40 flacons .50
Verts, moyens, 100% boites 8.25

- Verts, coupés; 1004 boites 8.00

upés, 1004 boites 8.00

Macédoines, No 1 extra, 100} btes 12.00

Macédoines, No 1 extra, 40 flacons g.oo

Cotes de Célen, 100t boites . .00

Cotes de Céleri, 50 boites 7.50

Soupes (Pois, Oseilles et Asperges)

Vertes oseilles, 100} boites 9.50
Purée de tom. concentrées, 1003 b. 9.00
Purée de tomates, $0 boites 9.00
Tulienne, 100} boites 8.50
Cerfeuil, 100} boites 9.50

Asperges. C/S

Pointes tétes sculement, 1003 btes 30.00

Branches géantes, 100§ boites 28.00
Branches géantes, 50 boites 26.50
Branches grosses, 100/ boites 26.00
Branches grosses, 50 boites 22.00
Branches Extra, 50 boites 24.00
Branches Fines, 1008 boites 23.50
Branches Fines, 50 boites 22.50
Flageolets.
Moyens, 100} boites 11,00
Sardines. C/S
Petit Caporal Club # 12.00
White Bear 3 s. : 16.00
White Bear { s. 9.50
Le Pilote $ 14.50
Victoria $ s. 8.00
Savons de Castille. Lb.

Le Soleil 72% d'huile d'Olive.

morc. de 10 0z., 200 & la caisse  12.00
morc. de 10 oz., 100 & la caisse  6.50
mor¢. de 7 oz., 200 a la caisse 7.50
morc. de 1 1b,, 50 4 la caisse 4.50
morc. de 2 1b, 50 4 1a caisse 3.75
morc. de 3 lbs, 12 4 la caisse 0.09
barres de 11 lb,, 25 & la caisse 0.08
La Lune 65% d’huile d’Olive. Lb.
morec. de £ 1b,, 50 4 la caisse 3.3%
morc. de 3 1bs., 12 3 la caisse 0.08%
barres de 11 lb., 25 & la caisse 0.09
Huile d'Olive “Minerva” C/8
12 bouteilles, 1 litre 8.00
12 bouteilles, qts. 6.00
24 bouteilles, pts. 6.50
24 bouteilles, # pts. 4.25 -
Gall.
c/s 2 estagnons, 5 gall. 2.00
c/s 6 estagnons, 2 gall. 2.05
c/s 10 estagnons, 1 gall. 2.10
¢/s 20 estagnons, 3 gall. 2.25
c/s 48 estagnons, § gall. 2.60
Petits Pois & sacrifier. C/S
12.00

8uestel sur extra fins, 50 btes
ie Cons. Ali., extra fins, 1004 btes 12.50
Memina, trés fins, 100} btes 11.00

LAIT CONDENSE ET EVAPORE.
Borden Milk Co., Ltd., 4 I'Est de Fort

William, Ont.

Conserve: — Caisse
Eagle Brand, 4 doz. $6.00
Reindéer Brand 4 doz. 6.00
Silver Cow Brand 4 doz. 5.40
Gold Seal Brand, 4 doz. 5.25
Mayflower Brand, 4 doz. 5.25
Purity Brand, 4 doz. 5.25
Challenge Brand, 4 doz. 4.75
Clover Brand, 4 doz. 4.75

Evaporé (non sucré) :—

St. Charles Brand, 4 doz.
Peetless Brand, petit, 4 doz.

St. Charles Brand, famille, 4 doz.
Peerless Brand, famille, 4 doz.
Jersey Brand, famille, 4 doz.

St. Charles Brand, haute, 4 doz.
Peerless Brand, haute, 4 doz.
Jersey Brand, haute, 4 doz.

St. Charles Brand, hétel, 2 doz.
Peerless Brand, hétel, 2 doz.
Jersey Brand, hétel, 2 doz.

St. Charles Brand, gallons, # doz.
“Reindeer” café et lait, 2 doz.
“Regal” café et lait, 2 doz.
“Reindeer” cacao et lait, 2 doz.

PPNDREBBBEOBDNN
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Il vous sera profitable de vendre

SNAP

A l'occasion, tous les marchands admetteat qu'il est
dans leur intérét de vendre SNAP — alors, pourquoi ne pas
le faire tout de suite. Il y a un bon profit A faire avec SNAP
et les ventes se multiplient rapidement. SNAP est le meil-
leur nettoyeur des mains qui soit sur le marché ; effective-
ment, il enleve toutes les saletés, les taches de graisse, etc.,
laissant la peau douce et unie. Il ne détériore pas la peau,

Ecole
.- Polytechnique
de Montréal

haussées.
Chimistes.

de Chemins de Fer.
Architectes.

228 Rue St-Denis

Ingénieurs Civils et Ponts et
Ingénieurs Electriciens, Ingénieurs-

Ingénieurs des Mines, Ingénieurs

Durée des Cours : 4 ans.
Cours préparatoire : Durée | an.

Examens d’admission en Juin et Septembre.

Envoi du Prospectus et des conditions
sur demande au Directeur de 1'Ecole

TA. E. 3477

pas méme la plus délicate,
Tout le monde a besoin de SNAP.

SNAP COMPANY, Linr;ited.
MONTREAL, Qué

JOHN P. MOTT & CO.

Elite, per doz. 0.00

La lb.

Prepared Cocoa 8.28

Breakfast Cocoa 0.36

No 1 Chocolate o0.30

Diamond Chocolate 0.24
Navy Chocolate 0.29
Cocoa Nibbs 0.35

Cocoa Shells
Confectionery Chocolate
Plain Chocolate Liquors
Vanilla Stick

SALADA TEA CO.

»°9°

THES DE CEYLAN
“SALADA”

Etiquette Brune, 1I’s et #'s.

Etiquette Verte, 1's et }'s.

Etén'quette Bleue, 1's, ¥'s, ¥'s et
s

's. 0.30 0.40
Etiquette Rouge, 1's et ¥’ 0.26 o.go
Etiquette Or, au détail 0.44 0.60

Noir, mélé ou vert, de toutes qualités
SAVON.
The GENUINE, empaqueté 100 mor-
ceaux par caisse.

i

TRLS-NARTAN

Prix pour Ontario ‘et Québec:
Moins de 5 caisses 5.00
Cinq caisses ou plus 4.95

SNAP CO., LTD,,
Montréal.

Snap Hand
Cleaner.

3.60
7.20

Zse de 3 doz.
Cse de 6 doz.
30 jours.

SOCIETE DES EAUX PURGATIVES
'RIGA.

. Montréal — Tél. Main 6473.

10 caisse's, (72 bouteilles gratis)

\ 75.00
1 doz., (en boite de carton) $2.00
25 bouteilles, «“ “ 4.00
I caisse, (50 bouteilles) 7.50
2 caisses, (8 bouteilles gratis) 15.00
§ caisses, (30 bouteilles gratis) 37.50

25 caisses, (200 bouteilles gratis) 187.50
Par lot de 1 doz. ou 25 bouteilles:
C. O. D.
Par lot de 1 caisse ou plus: 1% 10
jours, net 30 jours, F. ©. B., Montréal.
Nous allouons: : )

15¢ par doz. de bouteilles retournées
en bon ordre.
20c par caisse avec couvert.

Les conditions ci-haut seront stricte-
ment suivies.

ARTHUR P. TIPPET & CO., Montréal.

Lime Julce “Stowers” La cse
Lime Juice Cordial, 2 doz. pts. 4.00
Lime Juice Cordial, 1 doz. pts. 3.50
Double Refi, lime juice 3.50
Lemon syrup i 4.00

WHITE SWAN SPICES &

CEREALS, Limited.

Pains de Levure “White Swan”,
caisse de 3 doz., 5¢c le paquet.

1.15
HAMILTON COTTON CO.
Corde et Ficelll.

Corde a linge, 60 pds. doz. 0.00 1.00

Coton 3 chandelle, 1b. 0.00 0.31
Ficelle de coton, 4 brins 0.26 0.26%
Ficelle de coton, 3 brins 0.23% 0.24
Escompte 5%.
Ligneul No 8 0.00 0.63
Ligneul No 10 0.00 0.70
Ligneul No 12 0.00 0.75
Ligneul No 15 0.00 0.82
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Avis au Commerce

Nous désirons annoncer a nos clients

-et au commerce en général que, en
dépit du dérangement considérable
que nous a causé I'incendie dont nous
venons d’étre les victimes, nous n’en
sommes pé\s moins en mesure de
répondre comme par le passé a toutes
les commandes que 'on voudra bien
nous confier. Nous: g,ou_\'rons assurer
'uh', service a,'uss'i - prompt et aussi
efficace que -jamais.

Larue & Cloutier, Limitée,
o Vins, Li'qp_xeurs et Epiceries,
|  MONTREAL.

Téléphone, Main 317 8.




-
(v

LE PRIX COQURANT, Vendredi, 28 Mars 1913. . Vol. XLVI—=Nop 13.

TP ——

|

PR

® ‘O..

YEDN o —— '—: €

__{POURQUOI EXPERIMENTER

Epiciers % Quand vous commandez des Pains de Levure ayez soin de toujours spécifier ||

la Levure Royal. Si vous négligez cette précaution, vous vous exposez & ce qu'on vous impose
une autre marque et vous fasse faire une dépense inutile en remplissant vos commandes au moyen
des imitations médiocres pour lesquelles il n'y a que peu ou pas de demande. L'atticle dorigine,
portant ['étiquette bleue, est celui que désirent les consommateurs.  Evitez les imitations connues et
représentées comme ‘‘tout aussi bonnes’’,

\
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Fait un Pain Parfait:

PR ~—p—

Y@ EW.GILLETT COMPANY LIMITED

| TORONTO, ONT. TTETT COU
WINNIPEG MONTREAL =D

AN

1)

Articles de helle apparence.
Articles de bonne réputation.
Articles trés profitables.

Les Aliments Marins Marque BRUNSWICK, de Con-
nors, dont la Haute Qualité est bien connue, sont prépa-
rés dans les usines les plus modernes de la cbte de I'Atlantique. On n'y emploie que les ouvriers
les plus habiles ; que le choix des pécheries ; I'empaquetage des aliments cst fait d’aprés un procé-
dé scientifique dans les boites les plus hygiéniques qu’on puisse se procurer ; par conséquent,

nous obtenons des articles de belle apparence, de réputation au point de vue de la qualité et
rapportant de bons profits.

Notre politique a toujours ét€ de ccopérer avec le marchand de gros et le détaillant et de donner sux consommateurs un bon
article 4 un prix raisonnable,

Inventoriez votre stock, M. I'Epicier, et voyez ce qui vous manque des lignes “*CONNORS" puis, commandez d’aprés la liste

[T ——
~~.lllu-v- word

suivante :
14 Sardines a I’'Huile Harengs Salés et Fumés
3, Sardines a la moutarde Harengs sauces Tomates

Finnan Haddies (boites rondes ou ovales) Moules et Pétoncles

, CONNORS BROS., LTD., Blacks Harbour, N. B.

AGENTS:.

LEONARD BROS., Montréal. — C. H. B. HILLCOAT, Sydney. — A. W. HUBAND, Ottawa. — JAS. HAYWOOD,
Toronto. — CHAS. DUNCAN, Winnipeg. — GRANT & OXLEY, Halifax. — C. DE CARTERET, Kingston. —
BUCHANAN & AHERN, Québec. — J. L. LOVITT, Yarmouth. -- SHALLCROSS, McCAULAY Co., Vancouver
ot Vioforia, C. A. — SHALLCROSS, MoCAULAY, Calgary, Alta. — JOHNSTON & YOCKNEY, Edmonton, Alta.

e

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ “LE PRIX COURANT"
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Commerce, Finance, Industrie,

EDITEURS

La Coempagnie de Publications des Marchands Détailleurs du
Canada, Limitée,

Téléphone Bell Est 1185, MONTREAL.

Montréal et Banlicue, $2.50
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LE COMMERCE EN DETAIL EST UNE BATAILLE SANS MERCI

Avoir la qualité de bon acheteur dans une affaire commer-
ciale, ne consiste pas simplement 3 s'assurer les prix les
plus-bas qui soient, et nous sommes persuadés que le mar-
chand qui obtient un prix raisonnable pour l'achat de ses
marchandises, et ce, sans perte de temps, ce qui lui permet de
disposer de toutes ses heures pour la vente et pour le soin du
magasin, est un meilleur acheteur que celui qui est obligé de
passer une grande partie de ses journéeg au détriment de
son département de vente pour obtenir un rabais de 2% ou
5 p.c. Nombreux sont les marchands qui négligent l'atten-
tion qu'ils devraient apporter dans le placement de leur ar-
gent en marchandises. En dehors des moyens 4 prendre
pour obtenir des profits nets, il n'y a rien d’aussi important
et qui mérite une plus attentive considération que la ques-
tion de savoir engager son argent a bon escient dans une
certaine ligne.

Vos ventes augmentent ou diminuent suivant le nombre
d’articles que vous offrez i la vente et non en proportion
des quantités que vous possédez en gtock de chaque article.
Si vous prenez en stock et payez pour une fourniture de six
semaines, alors qu’'une fourniture de deux semaines vous
suffirait aisément, vous aliénez sans aucune utilité une par-
tie du capital dont vous disposez. En agissant ainsi, vous
perdez non seulement l'intérét du capital en lui-méme, mais
vous vous chargez du coiit de magasinage de ces articles
qui ne seront pas vendus dans les quinze jours et vous lais-
serez échapper le profit que vous auriez pu réaliseg si vous
aviez utilisé cette somme i acheter d’autres articleglifbur la
vente,

Pour qu'une entreprise commerciale ait du succés, il
faut qu’elle ait une méthode et on doit dans tous les dépar-
tements de la maison reconnaitre d’'un coup d’oeil la politi-
que qui la dirige. Une des meilleures politiques que nous
connaissions consiste  ne vendre que deg marchandises di-
gnes de confiance 3 des prix raisonnableg et de donner sa-
tisfaction au client quoiqu’il puisse en coiter.

La réciprocité de bon trait,ement, en plus de son pou-

/

voir d’efficacité, augmentera l'intérét du consommateur aux
affaires, et stimulera l'effort du personnel, créant une atti-
tude mentale des plus favorables.

Les chiffres bruts des profits assurés par une vente, ne
devront étre que d'une considération secondaire, Le bon re-
nom d'une maison est le plus souvent d'une importance
beaucoup plus grande que le capital dont elh?jspose.

I1 faut obtenir un profit raisonnable

Est-il raisonnable de la part d'un marchand de se plain-
dre des bas prix? Non certes, car s'il pratique des prix trop
bas, il devra les élever promptement, Il vaut mieux refuser
des ordreg que d’en prendre i des prix qui ne donnent au-
cun profit. Laissez d’autres se charger d’exécuter de tels or-
dres,

Quand un commergant fait tout ce qui est en son pouvoir
pour acheter économiquement et effectuer son travail avec
méthode, il peut étre bien persuadé que ce qui nellui est pas
profitable ne peut guére donner des profits 4 son concur-
rent. Aussi important que goit le volume d’affaires d’une
maison, il ne saurait étre de quelque valeur s’il ne posséde -
la qualité de faire des profits, Un petit courant d’affaires
établi sur une base profitable vaut mieux qu'un gros chiffre
qui est absorbé par les salaireg et autres dépenses. Un prix
qui laisse une bonne marge de profit n'est pas une chose
qui nécessite une longue discussion. L’homme qui proclame
que la vente 3 trég bas prix est la seule avantageuse se dé-
clare par le fait méme ou un frippon ou un fou. Nous con-
naissons des hommes qui ont essayé le jeu des “prix trés
réduits” pendant des années et nous avons la preuve qu'il
n'y eut aucune stabilité dans leurs affaires; celles-ci furent
purement occasionnelles, rarement un acheteur fréquenta
deux fois leur magasin. C’est totalement différent avec
'homme qui ne fait pas mystére qu'il est en affaires pour
obtenir des profits. Alors méme que nous ne pouvons guel-
quefois payer ses prix, nous sommes forcés de’le respecter

TANGLEFOOT

Attrape 50,000,000,000 de mou-
ches parannée—de beaucoup p'us que
tous les autres moyens ensemble. Le
Destructeur de Mouches Hyglénique.—
Ne Contlent pas de Polson,
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pour sa franchise; nous pouvons avoir confiance en lui lors-
qu'il dit couper ses prix pour liquider son stock d prix ré-
duits. En discutant des prix, il est bon de se rappeler qu'il
y a une large place pour des divergences d’opinion en ce qui
concerne I'évaluation d'un profit normal, Une personne de
jugement sir qui connait les nécessités de sa région et qui
est capable de prévoir et d'évaluer ces nécessités peut faire
plus de profit en majorant de 30 p.c. le prix d'achat qu'une
autre personne n'en ferait en le majorant de 50 p.c. Une
personne qui n'ignore rien des conditions de sa place d'ai-
faires prévoit la demande de certaing articles particuliers
pour chaque saison de I'année, Elle les a en stock au mo-
ment voulu, Elle n’attend pas que la demande soit dans son
plein pour passer ses commandes; elle la rencontre au con-
traire dés sa premiére manifestation, obtient une rapide li-
vraison des articles nécessaires et finit sa saison sans avoir
des articles 3 vendre A sacrifice ou d remettre en magasin
jusqu'i la saison prochaine,

Prendre en mains un commerce ne signifie pas exécuter
minuticusement un travail de huit heures. C'est & un travail
continuel, un labeur de toutes les minutes que doit s'astrein-
dre le commergant. Beaucoup de détaillants doivent plus
aux plang tracés dans le calme d'une veillée qu'au travail
fait de leurs propres mains dans le magasin. Le commer-
¢ant soucieux du progrés de ses affaires a souvent en pen-
sée les transactiong de la journée, il se remémore son tra-
vail et le travail de ses hommes; il calcule et évalue le pro-
fit qu'il a fait sur leg ventes effectuées, découvre les points
faibles de son affaire, reléve certaines erreurs et prévoit ce
qu'il aura A faire le lendemain. Il recueille les enseignements
qui lui sont fournis par ceux qui I'environnent, s’efforce de
déméler I'effet probable des événements et des conditions
du marché sur le commerce de lI'avenir, Or, tout ceci ne
peut pas étre fait pendant les heures du travail quand le
commergant est occupé par une sollicitation constante et
qu'il est absorbé par mille p::tits détails,

Les bases du succés

Pour arriver au succés en affaires, il faut que I'edprit
soit gouverné constamment par des principes fermement
établis et qu'un travail constant préside 3 la réalisation d'u-
ne ambition. Les grandes idées peuvent naitre soudainement
dans votre esprit et y ouvrir de vastes perspectives, mais
I'’expérience nous, apprend que personne ne peut escompter
un succes durable\si la ténacité et le controle de soi-méme
font défaut. N’hésitons pas i profiter de I'expérience d'au-
trui. Elevons-nous au-dessus de ce méprisable esprit de ja-
lousie et de suspicion par notre esprit de fraternité. Au lieu
de critiquer, de rabaisser et de médire de nos concurrents,
disons-nous bien 3 nous-mémes que nNous sommes en mesure
de les limiter, que la concurrence est ouverte a tous. Il est
bien certain qu'en téte des commergants il n'y en aura qu'un
qui s'élévera a la toute premiére place, mais cela ne nous
empéche pas de travailler ferme pour monter et si nous
n'arrivons pas au rang le plus élevé, du moins ep occupe-
rons-nous un qui sera enviable et nous procurera la satis-
faction du devoir accompli. Une observation faite principa-
lement dans les grandes villes peut nous convaincre que la
cause principale de beaucoup de faillites réside dans la men-
talité particuliére de ceux qui faillissent plutét que dans les
conditions contre lesquelles ils ont eu 3 combattre. Etudiez
les méthodes de ceux qui ont atteint au succés et vous ver-
rez qu'ils vont au travail avec un coeur affermi, qu'ils ne se
laissent pas emporter par les plaisirs de société, les sports,
le théitre ou autreg amusements semblables, Nous ne vou-

lons pas dire qu'on devrait supprimer toutes ces distrac-
tions; mais elles ne devraient occuper qu'une place secon-
daire dans nos esprits e¢t dans nos occupations, car personne
au monde ne peut espérer arriver, sans concentrer toute son
énergic i la poursuite du but qu'on s’est donné 4 atteindre.
Avant de s’engager dans une ligne de commerce, on devrait
se familiariser avec tous les détails que comporte cette li-
gne, se renseigner sur les différents usages des articles of-
ferts en vente aussi bien que sur leur valeur. N'ayez pas
peur d'accumuler trop d'informations, travaillez au contrai-
re 4 recucillir tous les renseignements qui vous conduiront

4 savoir ou et comment vous procurer vos différents articles
aux meilleures conditions,

Deux qualités essenticlles

La satisfaction du devoir accomplj devrait étre un motif
suffisant pour agir comme nous l'indiquons, Le sens dy de-
voir apporte avec lui des habitudes constantes et de la ponc-
tualité, On ne doit jamais faire défaut 3 un engagement, car

la ponctualité est la pierre d’achoppement du succés en af-
faires,

Beaucoup de personnes d’'une capacité ordinaire, et sans
autre assistance que leur connaissance des conditions des
affaires dang leur ligne particuliére, doivent & leur persévé-
rance, leur ponctualité et leur économie, des résultats qui
peuvent paraitre surprenants.

Cette constatation nous améne 3 dire que nous ne de-
vrions jamais nous montrer découragés, mais que nous de-
vrions faire face a toutes les difficultés et, loin de nous en
effrayer, les prendre comme des pierres d’achoppement 3 la
réalisation de nos désirs, car ce qui parait impossible 3 réa-
liser aujourd’hui, peut étre ajsé & accomplir demain,

Cultivez la droiture et 'honnéneté qui sont indispensa-
bles au succés. Ne dites jamais rien sang étre certain que
c'est vrai et si vous reconnaissez par la suite que votre dire
est erroné, n'hésitez pas a 'avouer hautement.

Tous ces principes peuvent se résumer par un seul mot:
“avoir du caractére”.

On peut ajouter aux qualités mentionnées plus haut,
une autre également indispensable, nous voulong dire: 1¢é-
conomie, car, comme chacun le sait, I'extravagance est la
cause la plus fréquente de la faillite. Nous indiquerons ainsi
cette sorte d'extravagance qui nait des réunions joyeuses,
des parties fréquentes avec des amis et qui ne manquent pas
de vous éloigner de votre travail. Cette vérité est si généra-
lement admise qu'il ne semble pas nécessaire d’y insister.
Le commerce n'est pas un plaisir, mais un moyen d’acquétir
la fortune; aussi I'ambition du marchand devrait-elle étre de
tirer de bons profits de son commerce non seulement pour
son propre bénéfice et celui de sa famille, mais aussi pour le
plus grand bien de ses employés,

Tout commergant doit se rendre compte que le commer-
ce est une lutte continuelle et que pour avancer, il faut com-
battre; nul succés ne peut demeurer d’'une fagon permanente
si I'on n’affronte résolument la lutte; le commerce en détail
est deveny aujourd’hui une bataille sang merci du commen-
cement 3 la fin, Si vous voulez remporter la victoire, vous
devez tenir la téte. Mais cette lutte doit étre courtoise, vous
ne devez témoigner aucune inimitié ou hainc contre votre
rival, mais contester le terrain chaudement et pouce par
pouce. :
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LE PROBLEME DE LA DISTRIBUTION.

La question du jour, a laquelle tout homme intéressé au
développement constant et rapide du commerce canadien, de-
vrait apporter une attention toute particuliére, c'est le pro-
bléme de la distribution.

Nos hommes politiques ont jusqu'ici porté beaucoup de
sollicitude au commerce extérieur du Canada. Des traités
commerciaux ont été conclus avec plusieurs pays étrangers et
il y a peu de doute que ces ententes commerciales contribuent
dans une large mesure i augmenter I'écoulement de nos pro-
duits. Tout Canadien consulte avec orgueil les statistiques
commerciales de chaque mois, et ne se géne pas d'exprimer
sa satisfaction en se rendant compte des résultats obtenus.
Mais les conditions du commerce intérieur sont-elles aussi
satisfaisantes? Il suffit de poser la question pour s'aperce-
voir que le probléme de la distribution n'a pas encore été ré-
solu au Canada. Jusqu'ici chaque manufacturier a été laissé
libre d’établir le systéme de distribution supposé étre le plus
avantageux pour lui. Un sujet aussi complexe n'a pas man-
qué de provoquer des opinions assez diverses. De cette di-
versité d’opinions il est résulté que plusieurs systémes de dis-
tribution ont été adoptés. Nombreux sont les manufacturiers
qui distribuent leurs produits par l'entremise exclusive du
marchand de gros; d'autres, en plus petit nombre, vendent
exclusivement aux détaillants; d’autres vendent aux uns ct
aux autres, et d'autres encore vendent i quiconque, pourvu
que celui-ci achéte la quantité. Tous et chacun de ces manu-
facturiers font valoir dans la discussion du sujet des argu-
ments en faveur de leur systéme respectif, qui, si considéré a
un point de vue personnel, ne manque pas tout i fait de lo-
gique. Cependant, en principe, la majorité semble recon-
naitre que la distribution la plus économique, sinon la plus
&fficace, est faite par 'entremise du marchand de gros et du
détaillant.

I1 est facile de s’apercevoir que le peu d’harmonie qui a
existé entre les différents groupes de commergants, de méme
que I'absence de tout effort collectif ont été la cause premiére
des conditions particuliéres qui existent. Chacun étant aban-
donné a ses propres ressources, s'est efforcé de résoudre le
probléme de la distribution en n’écoutant que son intérét im-
médiat. Le détaillant, en cherchant i s'approvisionner i la
source méme de la production, afin de pouvoir faire face 3
la concurrence de quelques confréres privilégiés, qui obtien-
nent certains rabais en achetant en grande quantités; le mar-
chand de gros en s'effor¢ant de pousser la vente de certaines
marques spéciales dont il est le propriétaire ou le dépositaire
exclusif, faisant aussi une concurrence désastreuse aux ma-
nufacturiers de certains produits similaires, et méme 3 ceux
qui sont géneralement bien disposés & accorder au marchand
de gros une protection ‘raisonnable. Cet état de choses a
causé un malaise général au sein des différentes activités
commerciales. La crainte, le doute et le mécontentement
régnent 13 ou devraient régner la confiance, la satisfaction et
la coopération. Nous signalons ces quesques faits 2 I'atten-
tion des hommes d’affaires et des corps commerciaux, avec
I'espoir qu'ils sauront résoudre le probléme de la distribution,
de maniére & assurer au public le service le plus économique
et le plus efficace. ' X

POURQUOI SE DEPRECIER SOI-MEME?

Laissons aux autres ce role peu enviable.

Dans sa drniére édition du mois de mars, 4 la page 45,
le Canadian Hardware Stove & Paint Journal publie un ar-
ticle trés intéressant qu'il nous fait plaisir de reproduire, et

nous jnvitons les marchands de ferronnerie en détail i le
lire trés attentivement, Cet article est intitulé:

“On favorise la vente de la ferronnerie importée au dé-
triment de celle faite au Canada.”

Si nous considérons la nature des annonces faites par
les détaillants dans les différentes parties d Canada, ainsi
que celles de certaing marchands en gros, nous constatons
qu'il y a unc tendance trés marquée de la part d’un certain
nombre d’'entre eux a favoriser la vente des marchandises
importées au détriment de celles faites au Canada. Les mar-
chands de gros, aussi bien que les détaillants en ferronnerie
devraient cependant consacrer toute leur énergie 3 pousser
la vente des marchandises faites au Canada et ignorer le
plus possible la marchandise importée. C'est d’ailleurs ce que
tout homme raisonnable ne devrait manquer de faire en tout
temps, Nous savong cependant qu'il y a certaines lignes de
marchandises qui devraient étre importées, mais les mar-
chands devraient autant que possible limiter leurs achats 3
ces ligneg indispensables, Ce qui semble étre un manque de
logique chez un certain nombre de marchands, c’est 1a per-
sistance 3 dirc soit dans leurs annonces ou ailleurs que les
marchandises importées sont d’'une qualité sypérieure 3 cel-
les manufacturées au Canada, Nous ne doutons pag qu'il y
a en vente chez certains détaillants plusieurs articles de fer-
ronnerie d'une qualité supérieure 3 ceux manufacturés au
Canada; mais ceci étant admis, il ne semble pas sage de tou-
jours insister sur ce point, et ce qui cause le plus de mal,
c'est que dans plusieurs occasions, nous savons que ces dires
ne sont pas justifiés par les faits. La marchandise importée
n'est pas toujours supéricure a celle manufacturée au Cana-
da, en dépit du fait qu'elle est souvent annoncée comme tel.

Les manufacturiers de ferronnerie ay Canada se sont
acquig une réputation de compétence qui leur fait honneur;
de fait, pour ce qui concerne plusieurs produits, leur posi-
tion est des plus enviables. La qualité de plusieurs lignes est
au moins équivalente, si non supérieure i celle des mémes li-
gnes de marchandises importées, Alors, la difficulté se trou-
ve dans le fait que lorsque les détaillants vendent toujours
la marchandise importée au détriment de la marchandise
manufacturée au Canada, ils diminuent la confiance du pu-
blic acheteur canadien au sujet de cette derniére, et c’est ce
fait qui cause le plus grand tort i la marchandise canadienne.

I1 est incontestable que le principal facteur dans la dis-
tribution de la marchandise est ie détaillant: c’est lui qui est
en contact continuel avec le public et, de son attitude au
sujet d’un article quelconque, dépend le plus souvent le suc-
cés ou l'insuccés de cet article. Conséquemment, son attitu-
de ne devrait-elle pas toujours étre en faveur de la marchan-
dise manufacturée au Canada? Nous opinons dans l'affirma-
tive; dans tous les cas, s'il y a certaines lignes de marchan-.
dises canadiennes dont le détaillant ne peut pas favoriser la
vente, nous lui demandons, au moins, de ne pas les déprécier.”

M. L.-]J. GABOURY.

Nous prenons plaisir & féliciter M. Louis-Joseph Gaboury,
depuis sept ans assistant maitre des Postes i Montréal, i
'occasion de sa nomination comme inspecteur général des
postes pour la division Est. Depuis déji plusieurs mois il
était rumeur que cette nouvelle position devait étre créée,
mais ce n'est que la semaine derniére qu'un ordre en conseil
a été adopté i cet effet par le Cabinet a2 Ottawa.

Les provinces comprises dans la, division Est que M. Ga-
boury sera chargé de surveiller, sont celles de Québec, du
Nouveau-Brunswick, de la Nouvelle-Ecosse, de I'lle du
Prince Edouard et du Cap-Breton.

M. Gaboury a contribué plus que tout autre & améliorer



22 LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mars 1913.

Vol. XLVI—No 13. |

le service des Postes 34 Montréal. En effet, si I'on compare
le service en existence il y a sept ans avec celui qui existe
aujourd’hui, I'on sera forcé de reconnaitre que celui qui fut la
cheville ouvriére dans cette réorganisation connaissait a fond
les besoins d'une ville de I'importance de Montréal et possé-
dait suffisamment de pouvoir exécutif pour imposer les ré-
formes nécessaires a faire du service des Postes 3 Montréal,
le meilleur du Dominion.

Nous devons aussi féliciter le maitre général des postes,
I'honorable L.-P. Pelletier, d'avoir mis de coté toute parti-
sannerie politique et d'avoir reconnu le mérite et les capa-
cités de M. L.-J. Gaboury en le nommant i cette nouvelle
position. Sa nomination, nous en sommes certains, est bien

vue du public, et trés appréciée du commerce. - s

L’ECOLE LALIME DE ST-HYACINTHE.

—

L'Ecole Commerciale Pratique Lalime Limitée, de St-
Hyacinthe, vient de faire une innovation en créant un dé-
partement spécial consacré entiérement 3 I'enseignement de
la comptabilité des banques.

Toutes nos maisons d'éducation, ou d peu prés, ensei-
gnent bien la comptabilité générale sans toutefois en faire
une spécialité plus approfondie que les autres articles au
programme; et I'éléve qui, aprés avoir suivi les cours ordi-
naires de ces maisons d'éducation, désire entrer au service
d’'une maison financiére, doit faire un stage assez long et peu
rémunérateur, avant d’obtenir une position convenable.

A l'avenir, I'éléve qui aura suivi le cours spécial i ’Ecole
Commerciale Pratique Lalime, Limitée, pourra se placer avec
beaucoup plus d’avantage dans une banque de son choix. Un
arrangement a été fait par M. 'Lalime avec certaines banques
de Pendroit, permettant aux éléves suivant ce cours de mettre
en pratique les legons regues pendant la journée. Ce systéme,
nous n'en doutons pas, produira les meilleurs résultats. Nous
félicitons M. Lalime, le directeur de I'Ecole, de cette innova-
tion qui ne saurait manquer d'étre trés appréciée.

LA CHAMBRE DE COMMERCE DE SOREL.

Une assemblée de la Chambre de Commerce de Sorel a
été tenue, mardi, le 18, au Club Nautique, sous la présidence
de M. A.-E. Pontbriand. Le rapport annuel pour I'année qui
vient de s’écouler a été produit. Cette Chambre de Com-
merce, qui fait maintenant partie de la Fédération des Cham-
bres de Commerce de la province, a actuellement a I'étude
des questions d'une trés grande importance pour l'avenir de
la ville.

‘Le rapport financier, exposé par le secrétaire de la Cham-
bre, M. A.-P. Vanasse, est aussi trés satisfaisant.

M. A.-E. Pontbriand, qui occupait le fauteuil présidentiel
depuis deux années, déclina I'honneur d’accepter un nouveau
terme. .

L'élection des officiers a donné le résultat suivant: M.
Arthur Langlois, président; M. A.-C. Trempe, vice-président;
M Armand Petitclerc, secrétaire; directeurs: MM. C.-O. Pa-
radis, Alfred Beauchemin, Louis Lacouture, Dr J.-F.-R. La-
traverse, A.-E. Pontbriand, Amable Lussier, Georges Pont-
briand, Oscar Duhamel, Harold Sheppard et J.-B. Gagné, fils.

Des remerciements ont été adressés 3 M. A.-P. Vanasse,
secrétaire, qui ne peut continuer d exercer cette charge.

D'intéressants discours ont ensuite été prononcés par
MM. A.-E. Pontbriand, J.-B.-T. Lafreniére, maire de Sorel;
C.-O. Paradis, A. Paradis, A. Langlois, A.-C. Trempe.

LA COMPAGNIE LARUE & CLOUTIER, LIMITEE.

La semaine derniére, I'établissement Larue & Cloutier,
Limité, d’épicerie en gros et de marchands de vin, a été
partiellement détruit par un incendie. Les dommages sont
trés considérables, s'élevant a au-deld de cent mille dollars.
Cet incendie est le plus considérable qui ait eu lieu depuis
assez longtemps dans le quartier congestionné des affaires.
Le manque de pression d’eau d'abord et le grand nombre de 1
fils électriques qui courent a cet endroit ont rendu le travail =
des pompiers trés difficiles. Plusieurs de ces braves ont été

" blessés. “

L'on nous informe cependant que la maison Larue &
Cloutier a l'intention de continuer les affaires comme aupa-
ravant. Elle sera en mesure, sous peu, de répondre a tous
les besoins de sa nombreuse clientéle. En attendant, le bu-
reau d’affaires est ouvert au No 137 de la rue St-Paul. Télé-
phone Bell Main 3178.

LES ENSEIGNES LUMINEUSES.

Jeudi dernier, le 20 mars, par ordre du bureau légal de la
ville, le réglement concernant les enseignes lumineuses a été
mis en vigueur. Ce réglement permet de suspendre ou fixer
aux édifices des enseignes lumineuses ou électriques, pourvu
qu'elles n’excédent pas la moitié de la largeur du trottoir et
qu’elles soient placées & une hauteur d’au moins dix pieds au-
dessus du trottoir, ou suivant les instructions de l'inspecteur
de la cité.

Toutes les enseignes lumineuses ou électriques devront
étre-recouvertes de métal et leurs supports et leurs liens de-
vront étre entiéerement en métal; elles seront solidement
fixées a I'édifice et construites de maniére & n’offrir aucun
danger pour les passants.

Toutes les lampes formant partie d’'une enseigne lumi-
neuse ou électrique devront rester allumées tous les jours
excepté le dimanche, de 7 heures p.m. 3 12 heures p.m., du
1er avril au Ier octobre, et de 6 heures p.m. a 12 heures p.m.
du 2 octobre au 31 mai.

LA FARINE DE GRAINES DE COTON DANS L'ALI-
" MENTATION DU BETAIL

Au cours de ces derniers mois, on a beaucoup parlé de la
farine de graines de coton et de son utilisation comme produit
alimentaire. Aussi est-il intéressant de signaler les résultats des
expériences entreprises a ce sujet, 4 la station expérimentale
de la Caroline du Nord. Ces expériences eurent lieu sur six
mulets et furent divisées en plusieurs périodes. Pendant Ja pre-
miére, cinq mulets requrent des grains de mais et de la farine
de graine de coton; le dernier ne fut nourri qu'avec des grains
de mais. Le fourrage commun se composa durant toute l'ex-
périence de tiges de mais et, par exception, de foin de diverses
espéces. A l'un on ne distribua que des graines de mais, alors
que 'on donna aux autres du son de froment et de la farine de
graines de coton. Tous les animaux ne furent soumis qu'a un
travail ordinaire. :

Ces expériences ont montré que la farine de graines de co-
ton donnée en quantité moyenne, soit 690 4 Qoo grammes par
téte et par jour, ne présente aucun inconvénient, si el‘lg est inti-
mement mélangée 4 du son ou & de la farine de mals. Mais, si
les quantités sont trop grandes, on enregistre une diminution
de poids vif et le rendement en travail des animaux est moins
important; en outre, au bout de peude temps, les animaux re-
fusent d'ingérer de la farine de graines de coton.

\




Vol. XLVI—No 13.

LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mars 1913. 21

UN INVENTEUR GENIAL

Le commerce créé par son invention s'élevait en 1913 2 au-dcﬁ de deux milliards et demi.

Le quinze février dernier, I'association internationale du
froid, présidée par M. André Lebon, fétait, en un banquet, la
promotion dans la Légion d’honneur d'un vieillard inconnu
du grand public, M. Charles Tellier.

Voici quarante-sept ans, cet h?mmc, d’'une intelligence
géniale, venait de faire une découverte destinée a révolu-
tionner un jour tout le commerce mondial des matiéres or-
ganiques, en trouvant le secret et en construisant la premiére
machine a liquéfaction mécanique des gaz, permettart la con-
servation parfaite, par le froid artificiel, de la viande et de
toutes les autres substances alimentaires.

En 1912, le commerce mondial des matiéres ainsi con-
servées s’élevait environ & deux milliards et demi de piastres.

L’homme dont lintelligence, le travail, I'énergie avaient
permis ce magnifique essor commercial, cet inventeur de
génie, lui, est resté pauvre.

C’est un Frangais.

Son histoire est marquée de tous les beaux traits de
cette race.

En 1845, un jeune homme de dix-sept ans, 'ainé de six
gargons, s'initiait & la pratique industrielle auprés de son
pere, M. Tellier, filateur établi dans une petite ville nor-
mande: Condé-sur-Noireau. '

Eclata la Révolution de 1848, suivie d'une série de crises
commerciales. M. Tellier, patron de deux cents ouvriers, a
la téte d’'un établissement de six mille broches, gros chiffre
pour I'époque, fut complétement ruiné.

On partit pour Paris. L3, & vingt ans, Charles Tellier
eut a faire vivre tous les siens.

Le jeune homme est travailleur. Il est doué d’un esprit
curieux.

En cherchant sa voie, génie précoce, tout de suite il in-
vente. Il lance des idées, construit un bateau ou I'ammonia-
que est employé comme force motrice, une machine i air
comprimé.

Hélas! précurseur est un role ingrat. Comme récom-
pense, il a Clichy: la prison pour dettes!

Par bonheur, le directeur est un brave homme.

Charles Tellier est affligé d’un créancier qui doit payer
pour son entretien neuf dollars par mois. Faute de paiement,
la porte. .

Le créancier doit payer 4 la fin de chaque mois. Du
moins, il le croit. ’

Il se trompe. La pension de son prisonnier doit tomber
exactement le 30.

Celle de Charles Tellier arrive un 31. Trop tard! L'oi-
seau est parti la veille.

Saluons la mémoire de M. Lebureau de la prison de
Clichy.

Charles Tellier est libre. Il reprend courage. Il a des
idées sur la fabrication de la glace. Il les expérimente et
invente une machine frigorifique 3 compression.

11 voit plus loin. Avec cette machine, il conservera la
viande, et non seulement la viande, mais toutes les matiéres
organiques.

On est en 1869. Charles Tellier a gagné a sa cause un
vieillard éminent qui lui procurera tous les concours finan-
ciers désirables: le comte de Germiny, ancien gouverneur de
la Banque de France.

Catastrophe! La guerre de 1870 éclate.

Le comte de Germiny meurt pendant la guerre. Clest
pour Tellier la perte de la fortune,

Qu'importe! 11l s'acharne. Il sollicite, en 1872, I'Acadé-
mie des sciences d'examiner ses travaux. Une commission,
composée des savants Milne-Edwards, Peligot et Bouley,
vient les controler. Elle s'incline devant le résultat. Pasteur
félicite publiquement l'inventeur.

Charles Tellier décide de frappcrmrand coup. Il fera
une démonstration éclatante. 11 transportera de France en
Argentine une cargaison de viande fraiche.

Il forme unc société, achéte un paquebot anglais,
I"Eboé,” qui devient le “Frigorifique,” ct il part de Rouen le
24 septembre 1876

Apreés cent six jours de mer, il aborde 4 la Plata. Les
viandes sont aussi bonnes qu'au premier jour.

Charles Tellier “aborda”, ce jour-la, en République Ar-
gentine, unc fortune.

Et le monde enticr était doté d'un nouveau commerce.

“Nul n'est prophéte en son pays.” Et puis la France est
un pays d'approvisionnement trop facile. On y préta peu
d’attention a 'admirable découverte d'un de ses enfants.

Mais I'Angleterre en tira immédiatement parti. Ln 1912
qQuatre cents steamers frigorifiques naviguaient sous pavillon
britannique. Ils apportaient 3 Londres oeufs d’Australie et
péches du Cap, fraises dé. Californie et saumons de I'Alaska,
gigots de I'Argentine ct de la Nouvelle-Zélande.

Le génie d'un Frangais avait amélioré la table de millions
d’hommes.

En 1908, au premier congrés international du froid, 6,000
adhérents faisaient une longue ovation i Charles Tellier.

En 1911, I'Académie des Sciences lui décernait le prix de
Goest et sa commission plagait son oeuvre, au point de vue
des services rendus 4 I'agriculture, 4 c6té de celle de Pasteur.

Récemment, enfin, Charles Tellier recevait la Légion
d’honneur.

Mais il n'avait pas trouvé la fortune.

. Pourtant, dans son petit appartement d’Auteuil, vieillard
!ndulgent, il ne songe ni aux luttes qu'il a di livrer, ni aux
injustices qu'il a subies.

I1 disait hier avec une simplicité admirable au reporteur
du “Matin”:

’ —J'ai réalisé mon oeuvre. Je suis heureux d'avoir été

utile 3 mes semblables et d’avoir honoré mon pays.

Charles Tellier est né 3 Amiens le 28 juin 1828.

LE TULLE CHIMIQUE

I1 s'agit d'un tulle fabriqué par moulage, et non par dé-
coupage, i l'aide d’'une matiére plastique qui ressemble quel-
que peu 3 celle qu'on emploie pour la fabrication des toiles
artificielles, Cette matiére est du collodion ou de la cellulose
cuprique, c'est-a-dire que la base en est toujours du bois.
Sur un rouleau d’acier gravé, et ou la gravure en creux re-
produit leg fils enchevétrés d’un tissu de tulle, on fait arri-
ver une sorte de nappe de cette matiére .astique, qui est
comprimée i l'aide d'un autre rouleau venant appuyer sur le
premier, On obtient ainsi un véritable moulage, qui donne
'apparence d'un tulle. Il y a, bien entendu, une série de pré-
cautions a prendre pour permettre que la matiére plastique,
qui se présente ainsi sous forme d’un tissu 3 jour, ait le
temps de durcir avant de subir des efforts. D’ailleurs, il est
trés probable que jamais les tissus ainsi obtenus n'offriront
la méme résistance que les véritables tissus tissés,
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LA REPRESENTATION

LE CONTACT AVEC LES REPRESENTANTS

Comme nous avons déja eu l'occasion de I'exposer, il ne
suffit pas de styler le représentant au moment de son entrée
en campagne; il faut le suivre, en quelque sorte pas a pas, dans
I'accomplissement de sa mission, et garder avec lui un contact
incessant. Ce sont les moyens d’assurer un tel contact qui vont
étre examingég ici.

Se voir pour mieux collaborer

L'idéal serait que les représentants cussent avec leur pa-
tron des entretiens aussi fréquents que possible. Mais les dis-
tances et le manque de temps rendent presque toujours la chose
impraticable. Tout ce que peut faire alors un chef de maison
qui a des agents de vente dispersés sur une vaste étendue de
territoire, c’est de les visiter de temps en temps. S'il ne peut
s'assujettir 3 y aller en personne d’'une fagon réguliére, et qu'il
doive se faire remplacer dans cette fonction par des voyageurs
ou des agents généraux, il devra s'arranger, tout au moins, 3
faire connaissance, une fois ou l'autre, avec les plus importants
de ses représentants. Ce n'est qu'en se connaissant mutuellement
qu'on s'apprécie; et les relations personnelles, augmentant la
confiance de l'agent et son zéle au service de sa maison, auront
une heureuse répercussion sur les affaires.

D’autre part, rien ne vaudra une visite soit du chef de mai-
son, soit d’'un de ses voyageurs, pour réchauffer I'ardeur ralen-
tie d’'un représentant; en accompagnant celui-ci chez les clients,
en laidant 3 enlever des ordres, on lui rendra son énergie et
son entrain, on le “remontera” pour quelque temps.

Mais, dang l'intervalle des visites, de méme que si ces visi-
tes sont impossibles ou peu fréquentes, il ne faudra pas négli-
ger de maintenir la liaison permanente. Dans ce but, on orga-
nisera un systéme de correspondance comportant, du coté de
'agent, des rapports réguliers sur son travail, et, du coté de la
maison, un ensemble de communications intéressantes et cons-
tituant un stimulant.

1. — Rapport des représentants

Beaucoup de représentantss jugent inutile d’écrire 3 leur
maison quand ils n'ont pas d’ordres 3 passer ou de question
importante 4 traiter, De sorte que, la plupart du temps, on
ignore si leur silence est dii d insuccés de leurs démarches ou
i leur inaction.

Une telle incertitude est inadmissible. I1 faut exiger du re-
présentant — au besoin en le stipulant dans le contrat passé
avec lui — qu'il fournisse des comptes rendus périodiques sur
les résultats de son travail. La périodicité de ces rapports dé-
pendra naturellement de l'importance méme des affaires et de
la clientéle visitée, comme aussi du mode de rémunération
adopté; car on congoit ,au dernier point de vue, qu'on puisse
se montrer plus exigeant avec celui qui regoit des appointements
fixes qu’avec celui qui est rétribué 3 la commlssmp

Mais que les rapports doivent éfre journaliers, ou hebdo-
madaires, ou bi-mensuels, ou plus espacés encore, il conviendra
de tenir 1a main 3 leur envoi régulier; méme de la part gun
simple agent 3 1a commission, on ne doit pas tolérer ce manque-
ment 3 la régle établie. Car, si un tel agent ne produit pas et
s’abstient, en méme temps, de rendre compte de son action,
c’est indubitablement une non-valeur qu'il faut remplacer au
plus tot, sous peine de perdre un temps précieux dans une at-
tente stérile.

Forme et contenu des rapports

Pour faciliter aux représentants la rédaction des rapports,
on pourra leur fournir des formules imprimées ou autocopiées,
qui seront établies suivant le genre des affaires et de clientéle
envisagé, avec des cases correspondant aux renseignements a
noter.

En ce qui concerne ces renseignements eux-meémes, il ne
nous est pas possible d’en donner ici I'énumération compléte.
Néanmoins, a titre d'indication, nous mentionnerons:

1° Pour les affaires réalisées. — En téte la date, d la suite
les nom et adresse du client, une appréciation sur son credit
(tant d’aprés sa réputation que d'aprés sa facon méme de trai-
ter les affaires). Puis la désignation de I'établissement et des
articles qu'il utilise, soit d’'une fagon courante, soit 3 titre ex-
ceptionnel. Enfin, I'indication des articles commandés et de ceux
qu'on peut espérer fournir a 'avenir, avec les prix correspon:
dants. Noter, s'il y a lieu, les envois de catalogues et de tarifs
a effectuer.

(11 est & remarquer que cette fiche est absolument distincte
de 'ordre lui-méme qui contient les conditiong de la vente et
autres détails ne figurant pas sur la fiche ci-dessus.)

2* Propositions non suivies de ventes. — Tout ce qui
concerne la date, les nom et adresse du client, son crédit, la
désignation de son entreprise et de ses besoins, sera inscrit
comme pour les ventes réalisées. Mais il y faudra indiquer, en
outre, pourquoi la vente n'a pu avoir lieu; si on peut espérer
réussir ultérieurement; i quelle date faire de nouvelles propo-
sitions; les noms des fournisseurs actuels. Enfin, indications
pour l'envoi de tarifs et catalogues.

Cela, nous le répétons, n'est donné qu'a titre d’exemple.
Nombre d’autres renseignements trouveront leur place dans
ces rapports, notamment tous ceux que le représentant aura
recueillis sur la concurrence — ce dont nous avons déja eu l'oc-
casion de parler.

On congoit que, de la sorte, un chef de maison pourra sui-
vre utilement le travail de ses agents, ce qur Iui permettra de
guider ceux-ci de loin, de leur suggérer des idées pratiques, de
les remettre dans la bonne voie s'ils venaient 3 s’en écarter —
précieux avantage signalé plus haut — de se débarrasser des
non-valeurs dont le silence, I'absence de comptes rendus, dissi-
mulerait l'inertie.

En ce qui concerne le représentant lui-méme, rien ne sera
plus propre 3 stimuler son activité que cet examen réfléchi des
résultats acquis ou possibles, et, s'il n'a rien fait, que l'aveu
obligatoire de son inaction. ,

2. — Communications aux représentants

C'est 13 1a contre-partie des rapports que les représentants
adressent. 3 leur maison: contre-partie absolument nécessaire,
si I'on considére que le représentant a besoin d’étre tenu en ha-
leine autant et méme plus qu'un client. Pour obtenir de lui la
continuité et la persévérance dans Peffort, 'envoi, aussi fré-
quent que possible, de. communications intéressantes constituera
une sorte de “follow up system” d’un excellent effet.

Qul sera 'objet de ces communications?

En premier lieu, il conviendra de tenir le représentant au
courant des progrés et améliorations réalisés par la maison au
point de vue de Vorganisation, de la production, du mouvement
général des affaires, etc, etc. En effet, tout ce qui est de nature
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a faire ressortir la prospérité et I'importance de I'établissement
pour lequel il travaille, flatte I'amour-propre de Pagent et,
d’autre part, accroit sa foi dans la valeur des articles qu'il vend.

Si des commandes particuliérement importantes, ou émanant
de clients notables, sont obtenues par la maison, elles devront
étre signalées dang les mémes conditions.

Ensuite, les informations d’ordre technique ne seront pas
négligées. Les représentants n'ont ni le temps, ni les moyens
de se renseigner, dont dispose la maison. Or, il importe que rien
ne leur échappe de ce qui concerne la branche dont ils s'occu-
| pent, I'état du marche, etc.

Pour exciter I'émulation des agents, on leur rappellera, de
temps en temps, les résultats obtenus par eux pendant les pé-
riodes correspondantes des années précédentes, en les invitant
i se surpasser. On leur fera connaitre les résultats obtenus par
les autres agents de la maison; on pourra méme organiser entre
eux des concours, avec des primes pour les plus beaux chiffres
d’'affaires réalisés.

Enfin, il ne faudra pas manquer d'informer les agents, du
détail des rapports de la maison avec la clientéle qu'ils visitent.
Alors méme qu'ils n’auraient pas un monopole dans une région,
il sera bon de leur communiquer les demandes de renseigne-
ments et de prix provenant de ladite région, car cela les encou-
ragera et, d’autre part, ils enléveront peut-étre une commande

12 ol la maison aurait échoué en agissant. directement.

QUESTIONS ECONOMIQUES.

L’économie des mouvements dans-le travail.

Il suffit d'observer attentivement des ouvriers au travail
pour s'apercevoir que la plupart, faute de coordonner leurs
mouvements en les réduisant aux gestes strictement néces-
saires, font inconsciemment une dépense superflue de forces
et de temps.

Le journal I'"“Opinion” cite 4 ce propos des exemples
frappants. Le camelot qui court par les rues, i perdre ha-
leine, pour faire une recette plus rapide en vendant les jour-
naux dont il est porteur, perd la plus grande partie du béné-
fice de son activité en effectuant, pour rendre la monnaie i
ses clients, une série de mouvements qu'il pourrait s'éviter
avec un peu de prévoyance. L’employé qui, dans un bureau
de poste, est préposé i la vente des timbres perd du temps i
ouvrir des cartons dés qu'on lui demande un timbre autre

que celui d'usage courant, alors qu'il n'aurait qu'un simple"

geste A faire s'il avait devant lui, et 3 portée de la main, tous
les types existants. , Ces exemples pourraient étre multipliés
a l'infini et la conclusion qui s'impose est toujours la méme:
I'effort humain, d’une fagon générale, n’est pas organisé scien-
tifiquement, c'est-i-dire de facon i donner le maximum de
rendement pour un minimum de dépense de force.

Cette organisation existe seulement pour les machines,
ou tout perfectionnement vise sans cesse a une simplification
des rouages, correspondant a un accroissement de la valeur
productive.

Les mouvements de l'ouvrier pouvant étre considérés
comme étant exécutés par les rouageg de la machine humaine,
il doit étre possible de régler ceux-ci de telle fagon que 13 ou
I'effort musculaire n'est pas nécessairement accompagné d’'un

effort cérébral, cet effort corresponde exactement au travail
demandé.

]
. =
C'est en se basant sur cette observation qu’un ingénieur
américain vivant tout le jour au milieu des ouvriers des usines
de Philadelphie, M. Winslow Taylor, publia, il y a quelques

lustres, un ouvrage qui attira l'attention du monde de I'in--

dustrie.

M. Taylor imagina alors un systéme qui consiste 3 limi-
ter I'effort de I'ouvrier aux gestes strictement nécessaires et,
sans fatigue supplémentaire, & choisir, parmi ces gestes, ceux
qui sont le plus appropriés au travail.

C'est le moyen, pour l'ouvrier, de produire davantage
sans se fatiguer autant et de s’assurer ainsi, soit un accrois-
sement de salaires, soit une diminution de la durée de la jour-
née de travail, si ce n'est les deux 4 la fois.

M. Raymond Guasco, dans I"'Opinion,” résume trés clai-
rement ce systéme:

“Voici une machine-outil. A quelle vitesse faut-il la faire
marcher, quel est I'angle de coupe qu'il faut adopter, quel
outil employer, ectc., etc.,, pour que cette machine abatte le
plus de besogne? Ce probléme est infiniment compliqué et
ne comprend pas moins, en cffet, de 12 variables. Taylor a
mis dix ans a le résoudre. Quand il fut arrivé & un résultat,
il le résuma dans une série de “régles & calcul” qui permet-
tent en quelques secondes de trouver la solution pour chaque
cas spécial, alors que jusqu'd ces temps derniers, on s’en re-
mettait a la plus ou moins grande sagacité de I'ouvrier.

“Maintenant on place celui-ci devant la machine. On lui
dit: vous mettrez telle avance, vous vous servirez de tel outil,
vous ferez tel geste et au lieu d’'usiner 3 pignons & I'heure,
vous en usinerez 30. Votre salaire augmentera de tant par.
heure et vous ne vous fatiguerez pas plus qu’auparavant.”

Le systéme Taylor, dit 3 son tour dans “La Réforme
Economique” Jules Doumergue, consiste donc i faire inter-
venir la méthode du travail, ou, jusqu'd présent, aucune régle
n'indiquait d I'ouvrier comment il pourrait économiser ses
forces.

Une des objections formulées par les ouvriers, c’est que
le systéme Taylor aboutit a faire d’eux de simples machines
cn actionnant d'autres, et que, de ce fait, ils sont opposés au
chronométrage.

Ce que ne vofént pas ceux qui formulent cette objection,
c'est que ce n'est pas le systéme Taylor qui crée cette sitya-
tion, mais bien I'évolution de l'industrie.

“L'introduction de la machine dans l'industrie, dit fort
justement M. Doumergue, a eu pour conséquence une plus
grande division du travail, comme aussi une diminution du
role personnel de I'ouvrier. Si l'on constate aujourd’hui une
crise de l'apprentissage, c’'est que dans un nombre croissant
d’'industries, on n'a plus besoin d'un ouvrier propre 3 des
besognes diverses. On n’a pas & former un ouvrier complet,
méme dans les limites de sa profession; il suffit d'un homme
sachant faire marcher une machine, préparation qui exige
reu de temps et ne requiert pas un sérieux effort d'intelligen-
ce, mais simplement de I'attention et quelque pratique.

“Sans doute, il y a encore des spécialistes, méme avec les
machines. Certaines de celles-ci ne peuvent étre ajustées qu'a
la main. Il est bien évident qu'en ce cas, le chronométrage
ne saurait étre appliqué, parce qu'il n'y a pas précision dans
I'opération a effectuer. L'employé qui donne un effort intel-
lectuel plus ou moins intense ne peut non plus étre chrono-
métré. Mais si I'on s’en tient 4 la production issue de la ma-
chine, il en va autrement. :

“Qu'on regrette a certains points de vue que I'ouvrier,
qui était jadis dans une certaine mesure un créateur, soit ré-
duit au réle de moteur d’'un mécanisme, on le comprend;
mais c’est un fait contre lequel il serait vain de se rebeller.
Il n’est point de progrés qui n'entraine des inconvénients.
Cela n'empéche pas qu'il finit par s’imposer.

“Ici, le progrés ne consiste pas, comme le prétendent
certains, a ravaler 'homme au rang de machine. Cette évolu-
tion s'est faite naturellement. Le chronométrage vise, au
contraire, 4 ménager la machine humaine en lui épargnant
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des fatigues inutiles et contribue indirectement 3 améliorer
ses conditions d'existence.”

De méme que la machin: s':st introduite dans 'industrie
contre le gré de l'ouvrier, parce que rien ne peut résister au
progrés, de méme, par une évolution fatale nous y verrons
introduire le chronométrage. Et, a ce sujet, nous ne sau-
rions mieux faire qu'en reproduisant les judicieuses considé-
rations de M. Guasco:

“Les ingénieurs ont recherché, dit-il, avec les procédés
employés & perfectionner notre outillage, quelle est la mé-
thode la plus rapide et la plus effective et la plus sire d’exer-
cer l'effort humain. Le compteur & secondes, ce dieu mo-
derne, leur a été d’'un grand secours. Ils ont bien vite dé-
couvert que I'homme abandonné & son seul instinct se fati-
guc inutilement. Ils ont voulu diminuer au maximum sa dé-
perdition de force. De méme que tout le progrés accompli
durant ces derniéres années par I'automobile consiste 3 em-
ployer de plus en plus intégralement la force d'un moteur,
c’'est-a-dire consiste & diminuer la différence primitive qu'il y
avait entre le nombre de chevaux développés par ce moteur
et le nombre de chevaux utilisables a la jante, de méme tout
le progrés futur consistera & mieux employer la force de
I'homme. Il sera progressivement capable de faire en six
heures ce qu'il faisait en huit, et méme s’il veut s’attacher a
son ouvrage et y faire intervenir I'esprit sportif de record, a
faire en quatre heures ce qu'il faisait dans un espace double
de temps. La production mondiale loin d’étre diminuée aug-
:mentera, et pourtant I'on travaillera moins.

“Les heures ainsi arrachées au travail seront les vacances
de I'humanité, vacances chaque année plus longues et plus
utiles. L’ouvrier deviendra un véritable citoyen libre dont
les loisirs seront occupés d améliorer la condition physique
et intellectuelle. Il pourra fréquenter les terrains de jeux et
les universités et comprendre la grandeur de la tiche 3 la-
quelle ses forces sont employées: le progrés matériel.”

Il n'est pas douteux que plus 'homme s’efforcera de cal-
quer ses mouvements sur ceux des machines, plus vite il se
débarrassera de sa tache et plus il augmentera sa liberté.

Cette raison finira certainement par triompher des résis-
tances et des sophismes qui s’efforcent & montrer, contre
toute vérité, que tout progrés dans la classe capitaliste est
meurtrier pour la classe ouvriére.

POUR LES DETAILLANTS.

Si 'on m'en demande... j’en prendrail

J’en prendrai... si 'on m’en demande! telle est la ré-
ponse, brutale en soi, que font nombre de commergants aux
représentants qui leur soumettent un produit, soit nouveau,
soit qu'ils ne I'ont pas en magasin.

Il faut avouer que c'est 1 une fagon singuliére d’envi-
sager le role du commergant 3 I'époque actuelle.

~ La base du commerce, n’est-ce pas d’offrir au client un
.article que I'on sait avantageux?

Attendre que le client vienne vous le demander et ne lui
donner qué ce qu'il daigne réclamer, c’'est faire du commerce
a rebours, c’est se laisser distancer par les concurrents avides
de prendre votre place et de vous réduire a néant.

En guerre, la meilleure tactique consiste 3 attaquer l'en-
nemi ou a tirer dans une embuscade.

En matiére commerciale, il en est de méme; il ffut non
seulement offrir sa marchandise au client, mais lui exposer
les avantages de celle-ci, 'engager par tous les moyens 3 I'ac-
quérir, et, lorsque le client ne vient pas, l'attirer et méme
aller le chercher jusque chez lui.

Que font les grands magasins, les maisons d succursale,
les roulotiers?

Ils attirent le client par une mise en scéne savante, par
un tam-tam souvent exagéré, et méme de mauvais golit par-
fois, mais de plus, ils envoient & domicile circulaires, pros-
pectus et prix courants, ainsi que des agents.

Quant aux roulotiers, ils proménent leurs petits bazars
partout, ils pénétrent dans tous les intérieurs, et on peut étre
tranquille, tous offrent leurs marchandises.

Il n'est dailleurs pas un négociant, un industriel digne
de ce titre qui n'offre sa marchandise au moyen de ses voya-
geurs, de ses représentants, de circulaires, etc.

Certains commergants-détaillants seraient donc seuls a
ne pas offrir leur marchandise et d attendre qu'elle leur soit
demandée!

Si ces commergants possédent une clientéle importante,
si leur maison est parfaitement achalandée et qu'ils fassent
naturellement un chiffre d’affaires suffisant, non seulement
pour couvrir leurs frais généraux, mais pour récupérer de
larges bénéfices, il n'y aura que demi-mal..., jusqu'd ce qu'un
concurrent plus avisé cherche a pénétrer dans leur clientéle,
en employant le moyen de 'offre pressante et tentatrice.

Mais si ces commergants ne font que bien juste leurs
affaires et qu'ils se contentent d’attendre le désir ou le bon
vouloir du client, sans chercher 3 le provoquer, ils se dirige-
ront souvent vers les difficultés commerciales et la décon-
fiture.

Ce qui serait grave si cet état d'esprit se répandait, c’est
que le commerce individuel disparaitrait rapidement et que
les colossales entreprises resteraient absolument maitresses
du champ de bataille commercial, ainsi qu’exceptionnelle-
ment, les commergants qui auraient su offrir leur marchan-
dise.

Pour conclure, je me permets d’affirmer que tout com-
mergant digne de ce titre, connaissant d la fois son métier et
sa clientéle, doit avoir assez la confiance de celle-ci et assez
de pouvcir sur elle pour I'amener a se pourvoir de préférence
des produits qu'il lui recommandera particuliérement.

Naturellement, le commergant doit agir en toute loyauté,
ne recommander que des produits excellents et avantageux
pour le client..., mais également pour lui. Dieu mercil il
s’en trouve.

De cette fagon, il satisfera sa clientéle et il retirera de
son travail les profits légitimes, sur lesquels il est forcé de
compter pour récupérer ses frais généraux.

Hors de 13, point de salut pour les moyens et petits
commerces!

Au contraire, s'ils veulent se donner la peine de diriger
les achats de leur clientéle, qui est encore la plus considé-
rable de la nation, quoi qu'on pense, ils acquerront une puis-
sance particuliére de direction de la clientéle et de lancement
de bons produits, avec laquelle il faudra compter et qui seule
est capable de leur ramener le succés absolu.

L’ALIMENTATION A LA FARINE DE COTON

Les Américains sont vraiment les bienfaiteurs de I'hu-
manité; ils avaient déji lancé dans la circulation et dang la
consommation presque courante lhuile extraite deg graines
de coton, qu’on appelle 'huile de coton, et qui sert constam-
ment 3 frauder I'huile d’olive, notamment dans la confection
des conserves, Les voild qui s’occupent d’introduire égale-
ment dans l'alimentation la farine provenant des graines de
coton, Et, s'il faut les croire, cette farine gerait trés supé-
rieure 3 la farine de blé, et contiendrait autant de matiéres
grasses que la meilleure viande; elle constituerait un ali-
ment complet de digestibilité trés facile, Et les producteurs
de coton en tireraient le meilleur parti pécuniaire.

1
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LA SITUATION M¢lasse, fancy, tonne  0.39 0.40 0.42 gall. ifp, cruche 0.00 2.20
En dépit du mauvais état des che- MElasse, fancy, tierce et Domestique triple, cruches
_ . quart 0.42 0.43 0.45 paillées, 4 gal. imp. cruche 0.00 1.20
mins un peu partout, les affaires de Pa-  Mélasse, fancy, demi qrt. 0.44 0.45 0.47 72 grains, le gall. 0.00 0.12
ques semblent avoir été trés bonnes. Les prix s'entendent: 1ére colonne, 88 grains, le gall. 0.00 0.15
En v:]flc, le commerce en gros est pour territoire ouvert; 2¢ colonne, pour 118 grains (proof), le gall.  0.00 0.19
res actif,

On nous apprend que la liste des nou-
veaux empaquetages du homard est
rendue publique; on y remarque que les
prix sont en hausse (fe $24 $3 par cais-
se, par rapport aux prix de l'an dernier.
Avec l'augmentation constante des prix,
ce produit devient un luxe et, par con-
séquent, la consommation devra forcé-
ment diminuer, surtout que les bons
saumons sont i trés bon marché,

Les derniéres nouvelles regues des
Barbades disent que, quoiqu’il ne soit
pas tout récolté, le rendement des mélasses
de cette anhée est déja tout vendu. La
recolte sera  donc encore une fois con-
trolée par les spéculateurs et les der-
niers prix sont de 5 cents par gallon
plus élevés que ceux d’ouverture, Ceux
qui ont négligé de placer leurs comman-

des de bonne heure se trouvent dans
une assez mauvaise posture,
Les thés de Chine Gun Powder de

bonne qualité sont trés rares et il est
presque impossible de s'en procurer. Il
ne sera pas offert de nouveau stock avant
{)c mois d'aoit et peut-étre de septem-
re.

Les saindoux purs sont augmentés de
prés de 10 cents par seau de 20 livres,
ct les lards américains sont en hausse
de soc 3 $1 le baril, selon la qualité.

Il y a une baisse assez sensible du blé-
d'Inde 3 balaig et I'article a baissé de
25 2 50 cents par douzaine par rapport
aux prix de décembre dernier.

Comme l'ouverture de la navigation
sera probablement plus hative que d’ha-
hitude, le commerce est trés occupé a
préparer les commandes 3 étre livrées
par voies navigables,

Nous cotons:

SUCRES

Extra granulé, sac les 100 Ibs.
Extra granulé, balle 5 x 20 100 Ib.
Extra -ground, baril les 100 lbs.
Extra.gf%und, bte 50 lbs. 100 1b.
Extra ground, 3 bte 25 1b., 100 Ib.
No 1 Yellow, baril les 100 Ibs,
No 1 Yellow, sac les 100 Ibs.
ﬁowdered, baril 100 1bs,
Powdered, bte 50 Ibs. les 100 lbs.
Paris Lumps, 4 bte 25 Ibs. 100 lbs.
Crystal Diamond, baril 100 lbs.
Crystal Diamond, 3 bte 5o Ibs.

P Y I P N
pin b bbb >
BA8I 5585888

. les 100 1bs. 5.35
Crystal Diamond, 1 bte 25 Ibs.
] les 100 1bs. 5.55
(rystal Diamond, Domino, 20
_cartons 5 lbs. les 100 Ibs. 0.35
Sucres bruts cristallisés, 1b. 0.043

Sucres bruts non cristallisés, 1b. 0.03%
Ces prix s’entendent au magasin du
vendeur 3 Montréal.

MELASSES

)Trés bonne demande.
Parbade, choix, tonne

! 0.34 0.35 0.37
Parbade, tierce et qrt. 0.37 0.38 0.40
Barbade, demi qrt. 0.39 0.40 0.42

territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et ses environs,

LARD AMERICAIN

1e qualité, le quart 30.75
1e qualité, le quart 29.00
2e qualité, le quart 27.00
AINDOUX
Bonne demande,

La lb.
Saindoux pur, en tinette 0.141
Saindoux pur, en seau 3.10
Saindoux pur, cse de 10 Ibs. 0.15¢
Saindoux pur, cse de § lbs. 0.15%
Saindoux pur, cse de 3 Ibs. 0.16

FARINES ET PATES ALIMEN.
TAIRES
Pites alimentaires

Bonne demande.
Nous cotons:

Arrow root, boite de 7 lbs. 0.15
Farine Five Roses, gqrt. 0.00 6.25
Farine Five Roses, sac 0.00 3.25
Farine Household, art. 0.00 6.25
Far. “Regal”’ sac 0.00 3.20
Far. “Regal”, qrt. 0.00 6.70
Far, patente hongroise, qrt. 0.00 6.40
Farine i patis. Océan, qrt. 0.00 §5.85
Far. d’avoine granulée, sac 0.00 2.63
Far. d’avoine standard, sac 0.00 2.63
Farine d’avoine fine sac 0.00 2.65
Farine d’avoine rouiéc, brl. 0.00 4.90
Farine d’avoine roulée, sac 0.00 2.30
Farine de sarrasin, sac 0.00 2.75
Far. de blé-d'Inde ord., sac 0.00 2.15
Banner, Saxon et Quaker

Oats, et Ogilvie, caisse 0.00 4.00
Cream of wheat, cse 0.00 5.75
Fécule de mais, 1e qlté, 1b. 0.073 0.072
Fécule de mais, 2e qlté, 1b. 0.05% 0.053
Fécule de pommes de terre,

qrts de 1 Ib., doz. 0.00 1.35
Vermicelle, macaroni e

spaghetti Canadiens btes

de 5 Ibs., 1b. 0.00 0.27}
En vrac 0.00 0.05%
Paquets de 1 1b. 0.00 0.07

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de 3 1b,, 1b. 0.00 0.07%
Spaghetti, pates assorties:

alphabets, chiffres, ani-

maux nouilles, coudes,

importés en vrac, Ib. 0.00 o0.07%
En paquets de 1 Ib. “ 0.00 0.08
Tapioca pearl, en sac, la “ 0,063 0.073
Tapioca seed, en sac, 1a “ 0.00 0.063
Tapioca flake “  0.07% 0.08
Sagou “ 0.05% 0.06

FROMAGES CANADIENS

Bonne demande.

Les fromages petits et gros se ven-
dent aux épiciers 143c et 15¢ la livre.

Poisson salé.
Morue salée, No 1

VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bollman, cruches paillées, 4

0.15 0.153%

THES

Peu d’affaires sauf pour les thés

du

Japon qui sont en demande i prix un

peu plus fermes.

EPICES PURES, GRAINES ET SEL

Bonne demande courante,

Nous cotons:
Allspice, moulu
Anis
Canary Seed &
Cannelle, moulue “
Cannelle en mattes "
Clous de girofle moulus “
Chicorée canadienne =
Clous de girofle entiers *
Colza “
Créme de tartre “
Gingembre moulu -
Gingembre en racine “
Graine de lin non moul. “
Graine de lin moulue 4
Graine de chanvre “
Macis moulu “
Mixed spices moulues
Muscade .
Muscade moulue "
Piments (clous ronds) “
Poivre blanc rond Y
Poivre blanc moulu 4
Poivre noir rond “
Poivre noir moulu “
Poivre de Cayenne pur
Whole pickle spice &
Sel fin en sac
Sel fin en § de sac
Sel fin, quart, 3 Ibs.
Sel fin, quart, § Ibs.
Sel fin, quart, 7 lbs.
Sel fin, en quart de 280 Ibs.

Ordinary fine

Fine

Dairy

Cheese

Gros sel, sac

1b.

ORGE

Légumes secs.

Nous cotons:
Orge mondé (pot), sac
Orge mondé (pot), baril
Orge mondé (pearl), sac

Nous cotons:
Féves de Lima de Cal,, Ib.
Féves blanches, Can. 1b.
Féves jaunes minot
Lentilles rouges, par sac, Ib.
Lentilles vertes, par sac, lb.
Pois Verts, No 1 1b.
Pois cassés, le sac
Blé-d'Inde 4 soupe, cassé,

le sac

RIZ

La demande est passable.
Nous cotons:
Riz importés:
Riz Patna, sacs de 56 lbs.,
suivant qualité 1b.
Riz Carolina
Riz moulu
Riz soufflé (puffed) cse de

.15
.08
.26
.20
18
.26
.12
22
.06
.23
.20
.22

.04
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Le fromage de Roquefort se vend de
¢ & 33c la Ib. et le Limbourg, 24¢c la
vre,

On cote encore:
borgonzola

s

Ib. o.25

£dam 0.24
PRODUITS CHIMIQUES ET
DROGUES

Nous cotons:
fcide borique, brls de 336 lbs., b, 0.10

Alun, barils de 336 lbs, o.o1d
Alun, barils de 112 lbs. “ 0.02
Arcanson, lb. 0.038 0.043
Blanc de céruse, brls de 336 lbs,
Bois de campéche, pqt de # 1b. 0.031

100 lbs. 0.65
Borax en cristaux, brls de 336
L'lbs. Ib. 0.05 0.06
oules 4 mites “  0.00 0.00
Camomille “  0.00 0.40
Campéche (Extrait de):

boites de 12 lbs, “ 0.00 0.08

btes 24 Ibs.,, pqt 1 1b. “ 0.00 0.083
Camphre, la livre 0.00 0.75
Carbonate d’ammoniaque,

brls 112 lbs., 4 lbs. 0.15 0.20
Cire blanche Ib. 0.40 0.45
Couperose, brls 370 Ibs. “ o0.01 0.02
Créme de tartre ., Ib. 0.24
Gélatine rouge en feuilles “  0.60
Gélatine blanche en feuilles “ 0.35
Gélatine Knox en feuil., doz. 1.25 1.30
Gomme arabique Ib. 0.15 0.16
Houblon pressé, b, (manque)
Lessive commune doz. 0.35
Lessive commune grosse 3.75

Paraffine pour cierges, Ib. o.10 o0.12

Platre 4 terre, sac 100 lbs, sac 0.70
Poudre insecticide lb. 0.00 o.50
Résine blanche “  0.03% 0.05
Résine G., suiv, quant. “ 0.03% 0.044
Salpétre en cristaux, brls

112 lbs. Ib. 0.05 0.06
Sel 3 Médecine 0.01 0.02
Sel ’Epsom sac 224 1b., “ o0.01% 0.03
Soda 3 pate, 112 Ibs. 0.00 2.00

Soda a laver:
Sacs 224 lbs., 100 lbs. 0.75 0.8
Soude caustique en mor. Ib. 0.00 o0.02%
Soufre en batons, brls 3f6

lbs, b. o0.01% 0.03
Soufre moulu sacs 112 1b. 1.65 1.70
Tourteaux de lin moulu, sac 1.60 1.70
Vitriol, brls 0.06% 0.07

BOUGIES, CIERGES ET HUILES
DE SANCTUAIRE
Nous cotons:

B. Paraffine en vrac, boite de 40 Ibs.:
6 a la Ib, . 0.00 0.07%
123 la b, ‘“ 0.00 0.10

B. Paraffine, 6 3 la Ib. 0.08 o0.09

B. Paraffine, 12 3 la Ib. 0.08% 0.00%

B. Stéarique, 14 0z. 6 et 12 0.00 0.12%

B. Stéarique, 16 oz, 6 et8 0.14 0.15

Cierges approuvés, Ib. 0.00 o0.37%

Huile de 8 jours, gallon 1.20 1.30

PLATS EN BOIS
Nous cotons:

Carrés de 3 1b., crate 0.00 0.45

Carrés de 1 lb., crate 500 0.00 0.90

Carrés de 2 lbs., crate 500 0.00 1.023}

Carrés de 3 lbs., crate 0.00 0.57%

Carrés de 5 Ibs., crate 0.00 0.723

CUVETTES EN BOIS
Nous cotons:
Cuvette No o, la doz. 10.50
Cuvette No 1, la doz. 9.00

Cuvette No 2, la doz.

: 7.50
Cuvette No 3, la doz. 6.50
BALAIS

Nous cotons:

Avec mancheg ordinaires La dosz.
A longs manches 0.00 2.065
Mélés de jonc, 4 cordes 0.00 3.10
2 cordes 0.00 2.40
3 cordes 0.00 2.50
4 cordes 0.00 2.75
5 cordes 0.00 3.50

Le papier manille, 13 x 17, est coté
22c.

EPINGLES A LINGE

Epingles ordinaires:

Boites de 5 grosses, la bte 0.75

Eringles a ressort:

Boites de 2 grosses, la bte 0.90
PAPIER D'EMBALLAGE
Papier Manille en rouleaux 0.03%
Papier brun en rouleaux 0.03
MECHES, BRULEURS ET VERRES
DE LAMPES

Nous cotons:

Méches No 2 Ib. o0.21
Meéches No 2 “  0.14
Meéches No o “ o.11
Bruleurs No 2 doz. 0.8s5
Bruleurs No 1 “  0.65
Braleurs No o “  0.65
Braleurs, dessus verre (A) “ 1.65
Bruleurs, dessus verre (B) “ 1.00
Cheminées (climax) No 2 * 0.60
Cheminées (climax) No 1 “  0.45
Cheminées (climax) No o “0.45
Cheminées (Bonanza) No 2 “ o0.95
Cheminées (Bonanza) No 1 “ 0.75

SAVON DE CASTILLE

Le savon de Marseille en seau se vend

$4.25 la caisse ¢t de 9c & 10c la livre,
poids net, blanctou marbré.
GRAISSE A ROUES
On cote:
Graisse Impérial, en lots de
grosse doz. 0.52%
Caisse de 4 doz. “  0.55
Graisse au mica,
Boites de 1 1b. (par 3 doz.)
doz, 0.90 0.95
Boites de 3 lbs, (par doz.) doz, 2.50
HUILE D'OLIVE
Nous cotons: )
Huile Loublon:
Pinteg 0.00 2.25
Chopineg 0.00 1.20
3 chopines 0.00 0.60

L’huile d’olive Barton et Guestier est
cotée:

Qrts 7.75 8.00
Pts 4.37% 4.50
1 pts 2.45 2.50

HUILE DE CASTOR

Nous cotons: Grosse. Doz.

Bouteilleg de 1 oz, 3.60 0.35
Bouteilleg de 2 oz, 5.00 0.45
Bouteilles de 3 oz. 6.00 0.55
Bouteilles de 4 oz. 7.25 0.65

HUILE DE FOIE DE MORUE

Nous cotons: $1.10 4 $1.25.

Bouteilles carrées de 16 onces, $3.75
la douzaine; chopines, $2.40 la douzaine;
% chopines, $1.75 la douzaine,

HUILE DE COTON

Nous cotons:

Au bari] 0.90 1.00

HUILE DE RICIN PHARMACEU-
TIQUE

Nous cotons au quart, par livre, gis.
le gallon, $1.25, en estagnon, par livre,

9c a Ioc,
VASELINE
Nous cotons:
“Bleu Seal”

Blanche No 1 grosse 10.00

Blanche No 2 *

19.20
Jaune No 1 “ 6.72
Jaune No 2 “ 14.40

BALAIS
Avec manches bambou:

4 cordes 4.25 5.%0
A long manche 3.00 3.50
D’enfant, 2 cordes 0.00 I.I10
D’enfant, 1 corde 0.00 0.85
Manches de faubert (mop), doz. 1.20
Corde 4 linge, 50 pds. ‘' 1.50
2e qualité No 1 “ 4.68
2e qualité No 2 “ 7.50
Jaune No 1 ’ “  0.60
Jaune No 2 “1.25

Escompte 5% sur les prix cotés 3 la
grosse et net sur les prix 4 la doz.

HUILE DE PETROLE

Nous cotons: )
Pratt’s Astra]l Oil

0.22
Standard Acme

0.174

gol.
le gal.

CRAINS ET FARINES

Marché de Chicago

Nous -cotons:

Chicago, 26 mars. — Cléture—Bl¢ de
mai, 89'2c 4 89%gc. Mais de mai, 53c.
Avoine de mai, 33%c.

Blé—No 2 rouge, $1.02 3 $1.07; No 2
dur, 89)2c 4 91c; No 1 du nord, 8gc 2
9oc; No 2 du nord, 87%c a4 8c; No 2
printemps, 87c 4 88c; No 3 printemps,
83c a 86Vic; velvet chaff, 83c i 89%pc;
durum, 8s¢ 3 9oc.

Mais—No 3, 50c 3 51%c; No 3 blanc,
52c & 52%c; No 3 jaune, soc a 52Vic; No
4, 48¢c 2 49%¢c; No 4 blanc, sic.

Avoine—No 2 blanc, 34%c 3 36¢c; No
4 blanc, 31c 4 32c; standard, 34c 3 34Vic.

Seigle—No 2, 59%c 3 6oVic.

Orge—, 45¢ i 68c.

Timothy seed—$2.50 3 $3.50.

Graine de tréfle—$12.00 3 $18.00.

Marché de Montréal
Grains

Les offres télégraphiques pour le blé
Manitoba du printemps sont plus éle-
vées de 1%2 4 3 d. par quarter, ce qui est
attribué 3 la force du marché de Buenos-
Ayres et 4 la diminution du stock sur
les marchés d’Europe. Par conséquent,
le marché a repris un peu plus d’activi-
té. Le marché de I'avoine a faibli et les
prix ont baissé de 4 4 1 cent par minot
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dans toutes les qualités d l'exception des
No 2 C.W.
Nous cotons:
Avoine C.W. No 1 Ext. Feed 0.41
Avoine C.W, No 2
Avoine C.W. No 3 0.40 0.40}
Avoine Qué. et Ont. No 2 manque
Avoine Qué. et Ont. No 3 0.36 0.364
Avoine Qué. et Ont. No 4 manque
Sarrasin (48 1bs.) 0.55 0.56
Blé-d’Inde séché au four manque
Blé-d’Inde jaune No 3 0.64 0.65
(Blé-d’Inde nouveau.)
Orge moulée manque

Marché de Montréal
Farines

H n'y a pas de changement sur le
marché aux farines; les prix sont fer-
mes et les affaires sont assez actives.
Toutefois, la demande pour les marques
de farines d’hiver est plutot limitée.
Mais les offres ne sont pas considérables,
les prix restent inchangés. La demande
étrangeére est aussi trés calme.

0.41%
0.42 0.42%

Nous cotons:

Patentes du printemps:

Royal Household 2 sacs 5.40
Five Roses 2 sacs 5.40
Glenora 2 sacs 4.90
Harvest Queen 2 sacs 4.90
Fortes & Boulanger:
Bakers Special 2 sacs 4.70
Manitoba S. B. 2 sacs 4.70
Keetob 2 sacs 4.70
Montcalm 2 sacs 4.70
Patentes d’Hiver:
Straight rollers 2 sacs 5.00
Hurona (4 patisserie) 2 sacs 5.8
A do 2 sacs §5.30
Farine de blé-d’'Inde blanc pour
boulangers, 2 sacs . 4.20
Farine de blé-d'Inde pour engrais
2 sacs 4.50
Farine d’avoine:
Avoine roulée, sac de 9o lbs. 2.32
Avoine roulée, baril 4.90
Issues de blé:
Son Man,, au char, tonne 20.00
Gru Man,, au char, tonne 22.00
Middlings d'Ontario, au char,
tonne 27.00 28.00
Moulée pure, au char 32.00 34.00
Moulée mélangée, au char  30.00 31.00

FOIN PRESSE ET FOURRAGE
Marché de Montréal

Nous cotong comme suit, au char:

Foin pressé No 1 13.00 14.00
Foin pressé No 2 extra 11.50 12.
Foin pressé No 2 bon 10.00 11.00
~ Foin pressé No 3 9.00 10.00
Foin mélangé de tréfle 10.00 I1.00

Marché anglais
BEURRE

MM. Mills & Sparrow nous écrivent
de Londres a la date du 14 mars:

Il y a trés peu d’intérét sur le marché
cette semaine. En général les prix sont
inchangés malgré une légére tendance
de faiblesse vers la fin de la semaine.

Australien. — Il y a 3 peine assez des
meilleurs beurres de cette dénomination
pour répondre a4 la demande, et il n'y a

pas de doute que, comme la température
«s'adoucit, il est probable que lorsque les
nouvelles consignations seront arrivées,
bcaucoup de dommages seront décou-
verts. C'est ce qui rendra la vente en-
core plus difﬁcﬂc a4 mesure que la sai-
son avance, Le beurre non salé se main-
tient 4 prime sur le salé, la moyenne de
la différence étant de 4/- par quintal et
quelquefois un peu plus.

Néo-Zélandais, — Yl y a eu trés peu
de variation dans les prix, A l'occasion
on a vu des marchands forcer une avan-
ce de 2/- lorsqu'ils laissaient voir qu'ils
préféraient garder leur stock en prévi-
sion de la rareté qui ne manquera pas
de se faire sentir aprés la destruction
du steamer “Turakina”, De fait, sans
cette catastrophe, le marché eut certai-
nement baissé de 2/- 4 4/- cette semaine.
Il est assez difficile de se prononcer
maintenant, mais il semble peu proba-
ble que nous ayons une hausse prochai-
ne,

Danois. — Les prix sont inchangés et,
durant la derniére quinzaine, les arriva-
ges ont été plus faibles qu'en février.

Frangais. — La production augmente
sans cesse, mais comme on consomme
beaucoup en France i I'époque de Pa-
ques, il en vient trés peu ici, -

Sibérien. — La fabrication augmente,

mais la quantité qui nous parvient est
minime,

Nous cotons:
Danois, haut choix 133/0 4 134/0
Sibérien, haut choix 108/0 3 112/0
Sibérien, choix 102/0 4 104/0
Sibérien, 3 pate 96/0 3 98/0
Victorian, haut choix, -

salé 108/0 3 112/0
Victorian, choix, salé 102/0 3 106/6
Victorian, haut choix,

sans sel 112/0 3 116/0
Victorian, choix, sans sel 106/0 i 110/0
Australien, haut choix

sang sel 112/0 i 114/0 3 116/0
Australien, choix, sans sel 106/0 i 110/0
Australien, haut choix,

salé 108/0 4 110/0
Australien, choix, salé 102/0 4 106/0
Queensland, haut choix,

salé 106/0 3 108/0
Queenslind, choix, salé 100/0 3 104/0
Queensland, haut choix,

sans sel 110/0 & 114/0
Queensland, choix, sans sel 104/0 4 108/0
Néo-Zélandais, haut choix,

salé 116/0 4 118/0 A 120/0
Néo-Zélandais, choix, salé 110/0 A 114/0
Néo-Zélandais, haut choix,

sang sel 118/0 4 120/0
Argentin, haut choix,

salé 106/0 4 110/0
Argentin, haut choix, .

sans sel 110/0 4 114/0

Marché de Montréal

Haut choix, de 1'Ouest

courant 11¥%c 3 12¢
Haut choix, de I"Ouest

octobre 12%c¢ 3 12)¢
Haut chogx, de I'Ouest

septembre 13¢ 34 13%¢c

Prix vendants aux épiciers

Fromage fort, blanc 18¢
Fromage fort, blanc 18¢
Fromage de Gruyére 27¢ 3 28¢
Fromage Oka 24¢

Marché anglais
FROMAGE
MM. Mills & Sparrow nous écrivent

de Londres i la date du 14 mars:

Le fromage canadien rencontre unc
bonne demande constante™avec les plus
hauts prix courants,

Celui de la Nouvelle-Zélande est fer-
me au prix de 61/- 4 62/- avec le mar-
ché plus faible en fin de semaine.

Nous cotons:

Canadien, haut choix, blanc

et coloré - 64/0 & 65/0
Canadien, choix, blanc et

coloré 62/0 4 63/0
Néo Zélandais, haut choix,

blanc et coloré 61/0 & 62/0

OEUFS

Les ocufs frais viennent en quantité
plus que normale.

Marché de Montréal
No 1

No 2
Strictement frais

manque
manque

i i 25¢
Strictement frais, en boites en car-
tons d'une douzaine, la doz., par
caisse de 30 douzaines 27¢
Marché de Montréal
BEURRE
Haut choix, de crémerie, solide 32¢
Choix, de crémerie, blocs d’une li-
vre Yac
Seconds, de crémerie, solide =
Seconds, de crémerie, blocs d’une
livre 30Vc
Beurre de ferme 25¢ 4 26¢

Beurre de ferme en roulcaux 25¢ 3 26¢

——— -

PEAUX VERTES

Trés bonne demande.

Boeuf inspecté 14.00
Veau 18.00
Mouton, chaque 1.25
LEGUMES

Céleri, la douz. 0.00 1.00
Betteraves, le sac 0.00 0.90
Carottes, la poche 0.00 0.90
Oignons Egyptiens, crate 0.00 2.50
Navets, le sac 0.00 0.90
Panais,-1a poche 0.00 1.00
Patates, le sac de 9o Ibs. 0.00 0.8
Persil, 1a doz. 0.25 0.30
Pogreaux, la douz. 0.20 0.40
Raifort, 1a 1b. 0.40 '0.45
Salade de Montréal, doz. 0.00 0.50
Haricots verts, panier 0.35 0.40
Haricotg jaunes, panijer 0.35 0.40

La caisse 0.50 0.75

FRUITS VERTS

Bananes, régime 0.00 2.50
Jumbo 0.00 2.75
Citrong Messine (300c) 0.00 3.50
Oranges Navel " 0.00 3.75
Oranges Valence No 420 0.00 4.00
Russette 0.00 4.50
Spy 0.00 4.00
Ben-Davis 0.00 3.00
Pewaukee 0.00 3.50
Baldwin 0.00 3.50
Greening 4.00

3.50
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ES personnes qui achétent Canada Cement chez vous sont de celles dont

la clientéle pour les autres articles est aussi des plus précieuses.
Le fermier qui se sert du béton pour les améliorations sur sa ferme est & n'en

pas douter un homme éclairé, de progres et prospere.

cieuse.

De tels fermiers savent que

Sa clientdle est pré-

CANADA CEMENT

est le meilleur ciment & employer dans les travaux de ferme.

En tenant

Canada Cement, vous pouvez attirer la clientéle de zette classe trés désirable.
Non seulement ces personnes achéteront de vous leur ciment, mais aussi
beaucoup d’'autres articles de nécessité journalidre..

Canada Cement Company Limited

Bureau des ventes a

MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG, CALGARY.

Commandez au bureau le plus proche de chez vous.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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METROPOLITAN
Life Assurance Co’y
=t of New-York :-
(Compagnie 4 Fonds Soclal)

AUl cisocacsscnces.sosonscs $397,965,341.31
Polices en vigueur au 31 dé-
cembre 1913, ciueiinnnnns 12,837,042,

En 1918, la compagnie a ¢é-
mis an Caudn des poli-
ces pour.. "o ..po. 32,185,993

Rlle a dépou entn les
mains du Gouvernement

Canadien exclusivement
pour les enullm, en-
viron.. +eee 11,000,000,

a Ilul de $66.000 Canadiens assurés
ETROPOLITAN.

dllll’

WESTERN

ASSURANCE CO.

INCORPOREKE KN 188!
ACTIF, audeld de . . $3,284,179.93
Bareau Principal: TORON1O, Oat,
Hoa. G»0. A. Cox, Président,
W. R. BRoCK, Vice-Président.
W. B. MrixLR, Gérant-Générnal,
C. C. FosTxR, Secrétaire,

Succursale de Montréal:
61 RUEK ST-PIERRE.

ROBT. BICKERDIKE, Gérant

THE FEDERAL LIFE
ASSURANCE CO.
BUREAU-CHEF : HAMILTON CAN.
CHIFFRES D’AFFAIRES 1912

ACTIF AUGMENTE DB ,648.30

SURPLUS REALISE %,2.90
ASSURANCE EN VIGUEUR $15,585,

C.L. SWEENEY, Gérant Provincial
Monb‘nl. Québec.

Téléphone : Main 553

ESINHART & EVANS

Courtiers d’Assurance

Peu, Vie, Accident, Cambriolage,
Bris de glaces, Automobiles,
Responsabilité des Fonctionnaires.

Agents principaux pour :

The Scottish Union & National Lns. Co.
d’Edinbourg,

German American Insurance Ce.

de New-York,

Bureau : EDIFICE LAKE of the WOODS
3 ruo St-Sacremeat,

MONTREAL.

\

Assurances

- L'AVENIR DES SOCIETES FRA-

TERNELLES

Par D, P, Markey, Commandant 8u-
préme des “Maéciabm in the Bee
ve”

(Suite)

Nous craignons que trop de nos loges
subordonnées méconnaissent le fait qu'elles
sont la cheville ouvriére de cette grande
entreprise; que les gramils corps, les lo-
ges suprémes n'existent que pour aider
les loges subordonnées d exécuter le tra-
vail pour. lequel elles ont été instituées.
En d'autres termes, les corps suprémes
ne sont que les agents des corps subor-
donnés, chargés de résoudre leurs diffi-
cultés et d’opérer leurs transactions finan-
ciéres.

La coopération, I'assistance mutuelle, le
partage des labeurs et des responsabilités
de [l'administration locale sont les &lé-
ments essentiels de la conception et de
I'élaboration des plans de toutes ces so-
ciétés. L'intérét qu’'a tout membre 3 ré-
duire au minimum le coit de son affilia-
tion 4 la société était censé étre le mobile
de la coopération de chacun et de tous
les membres, de fagon A éviter les gran-
des dépenses inhérentes aux opérations de
I'assurance-vie telle que pratiquée par les
compagnies commerciales.

Si limitée qu'ait été I'attention que nous
avons donnée au travail en tant qu'indivi-
dus, tout le monde reconnait le fait que
la grande économie qui peut étre obtenue
dans I'assurance-vie au moyen des sociétés
fraternelles le sera par la réduction des
dépenses d’administration. Les réclama-
tions de décés sont substantiellement les
mémes pour les sociétés fraternelles que
pour les compagnies commerciales. La loi
naturelle détermine ce facteur, tandis que
I'effort humain, au moyen de la coopéra-
tion, peut déterminer dans une grande me-
sure l'autre élément, celui de la dépense
d’administration.

et

Celui qui écrit ves lignes est d’opinion
que chaque pas fait et chaque piastre dé-
pensée pour sollicitation par des agents
payés, ceux-ci prenant la place des mem-
bres du corps dans le travail de recrute-
ment de nouveaux membres, est un pas
fait dans la mauvaise direction et que de
telles pratiques, en vogue aujourd’hui dans
beaucoup de société fraternelles bénéfi-
ciaires, sont de nature i nuire 3 tout le
systéme fraternel.

Nous ne nous objectons pas aux agents.
Nous croyons au contraire qu'ils sont ab-
solument nécessaires dans chaque associa-
tion proprement conduite, mais ils ont
leur place convenue et ils trouveront
ample travail 4 faire dans d’autres gphe-
res qui leur sont légitimes. Il n’est pas

$¢

ASSUREE-YOUS

LA SAUUEGARDE

Ses Taux sont aussl ava
kS :zIOl que ceux de -‘l-m..q::m

compa

ARCE Ses ) sont plus Hbérales
e :Ulo qu u.u:o“dc -'l-potu quelle

lu
gt palht -y - lite «W

-tmn-
40 PARCE Lnn.uu rmm de
QuE sa direction sont une garam-
;lc“dc succds pour les années
res,

S Ao Pardessus tout, elle est wne

c'o-punl': o--;‘d“l:’ag:.:
rangaise et ses oa

tent dams la Province de
Québec mt le bénéfioe dos
netres.

Sidge Soeelal 1 .7 Place ¢'Armes
MONTRBPAL

Succursale au Canada, Burean Chef A Montrfal
DIRESGTEURS

8ir Alexandre Laeoste,M. Chevalier, Ecr. Willlam

Molson Macpherson, Rer., T, J. Drummonad, Rer.

J: ¥ Binaic, dsctstat Geraat.

Les Prévoyants du Canada

Assuranee l.oadn de Penslon
CAPITAL AUTORISE $800,000
Ashetez des Parts des Préveyants 1

Parce que c’est un placement sans
pareil :

Parce que c'est avec la plus peﬁto
prime, la plus gross rente;

Parce que c’est la seule compagnie
4 ““Fonds Social” faisant une spéciali-
té du Fonds de Pension,

Bureau & Montréal 1
Chambre 22,

Edifioe **La Patrie”
Bureau - Chel,

85, rue Dalhousle,
QUEBEG.
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possible ; pour un député quelconque de .
Union lntull Life hsumce faire le travail requis aussi bien que pour- Une Police dans la
raient le faire les membres. Clest une er-
commy’ de W reur de croire que les membres ne peu- CANADA LIFE

vent faire le travail requis aussi bien que

FRED. E. NCHARDS, pourraient le faire les membres. Clest une Dewent une source de revenu.
Président. erreur .de croire que les membres ne peu- Police No. 35,‘07 Montant 35,."
vat faire le travail, qu'ils ne peuvent re- Axe d'admission 35.
Valeur acoeptée de Garanties Ca- cruter leurs membres a l'aide:d'invitations

nadlennes, détenues par le Gouver- transmises par de samis, dcs' v'oi‘sins ou Vie 20 versemeats Date, 30 avril 1834
des parents. Nous sommes d'opinion que | Total des primes payées §$3,140.
nement Fédéral pour la protection o e b & Profits payés en espices
des Porteurs de Police, $1,206,576 ¢ principae cause Ce fa. condition citée durant la période de
. ci-dessus c'est le manque de disposition paiement des prlmes - - - $720.10
D;ﬁ%‘lte; le:& Pou‘;:s émisﬁ ‘Ve‘t: de la part des membres a faire leur part Prohuoguyéu en cspéccl
endes Annuels sur palcmen ~

de travail, en vue du maintien des asso- - - - 14890
de la prime annuelle de deuxidme ati

ciations mutuelles.  Un petit nombre de P':;“i’opayé_. e.n ?sp.éce-a . . - 108.00
année. membres font actuellement toute la beso- S—
Ouverture exceptionnelle pour gne. Ce n'est que naturel qu'ils soient fa- $3,140.0 $1,071.00
Agents dans la Province de Québec tigués de bien faire et qu'ils finissent par Coflt exact jusqu'en 1010 - . 2,009.00
et I'Est d’Ontarlo. S’adresser 2 comprendre qu'il} sont exploités par les Paemarque; que depuis 19051 unsl avolr
autres membres qui s'intéressent pcu ou eu 4 payer d’autres primes, la police a

[WALTER L JOSEPH, Gérant. point du tout 4 ce que font les corps sa. | 4oNBE un revenu progressit.

1§51 rue St-Jacques, MONTRREAL,.

bordonnés et qui sont plus souvent qu'au-

trement enclins i critiquer ce qui est fait GA"ADA UFE ASSURANGE co'
au lieu d'aider et d’encourager ceux qui Bureau Chef - TORONTO, Ont,
travaillent. .k

COMPAGNIE C'est pourquoi, d*ccord avec ces vues,
MONTREAL'CANADA nous sommes d'opini i¢

d'opinion que les sociétés

La Gompagnie @'Assurance

D'ASSURANCE CONTRE L'INCENDIE "l‘f""r'“ d"“"-'l‘:‘l“",‘ l‘"e"d"’ﬁ".“c e 2| NUTUBLLE DU COMNMERCE
Fondée en 1889 :ii:egeu ¢ (;n (mrcbeurs' al :tlr s -2 Contre I'incendle
b B |0 e et 0 65 0 it 8800000
Actifereeeeecvunecrreesee cove .on. $557,885.95 g € AUSER < DRPOT AU GOUVERNEMENT
R‘mv“. $193,071. qu'elles se proposent ,ils devront non seu- m“ co ".’a"’;’;"ib'.i“;'id"°“§"v'n"°c'ﬁ" -
s . .
utres 1 fi : o urancesde Qu 3 ouar X P. 6.
es oo 20,68 ement af irmer leurs dorits, mais accom Bureau-Chet; L5 rue Qlrouard, St-Hyaclathe
-_— $213,759.19 plir leurs devoirs.
” —m Les officiers suprémes et les grands of-
3"""‘”":“" "é"""""'"“' . ficiers ont leurs devoirs i remplir et ils
ureau - er 3 o ’ s & et :
No Rue St.J flm\ ent s'en tenir a la comptaplhte. mais Les Patrons sont responsables des Acci-
° H'(;N - Jacques, il est ahsolumem.hors de question de leur dents qui arrivent & leurs Employés
Ford. Pagé Gérant Provinolal demander de faire du travail local que
. L}

doivent faire les institutions locales et que L P 2
celles-ci doivent faire nécessairement, si a revoyance

ces associations  doivent accomplir leur

L Capital $500,000.00™ ,
mﬁ Assure les Patrons contre cette Rese
SUN LIFE of CANADA

ponsabilité
: Aussi —AcctdenudMnlgdlesé Bris ‘de
U1 contt o000 onen prnne ,605,616. 'A M Glace, Vol, Garantie de Fidelité des Em-
. vi ! ;9 :, 20 :z " ssunA"cE UHT- RoYAl ployés et Garantie de contrats,
Assurances en gueurx 2,732.420, (Compagnie Indépendante (Incendie) Sosean et
Eerivesz au Bureau Principal, Montréal, Bureaux: 74 rue Notre-Dame Ouest
pour vous procurer la brochure intitulée Coin S8t-Prangois-Xavier, = MONTREAL 160 rue St-Jacques, . Montréal
* Fxcapere ot Frogrestive,** 1K CLmaanT: e OrenOtatral Tel. Main 1626

BRITISH COILON IAL

FIRE INSURANCE COMPANY : 1
EDIFICE ROYAL, - 2 PLACE D’ARMES, - MONTREAL.

Dépét au Gouvernement du Canada. Licenciée pour toutes les Provinces. Garantie des Assurés $507,359.01.

Agents demandés pour les districts non représentés.

Presidenlt : Hon. C. E. DUBORD. Directeur et Secrétaire : THEODORE MEUNIER. Gérant : H. W. THOMSON.
Inspecteurs : B. A. CHARLEBOIS, Boite Postale 208, Montréal, Qué. GAVIN BROWNE, Jr., 51 rue Yonge,
Toronto, Ont. R. T, BROWN, Regina, Sask.
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PATENTES

OBTENUES PROMPTEMENT

Dans tous les pays. Pour re uements de
mandes le Quide dol'Inventour qui sera envoyé

ratis,
1ON & MARION, 35 rue Université,
htl.o de la rue lto-cdhcdnc, Rdifice dels
danjue des Mirchands.

NEW VICTORIA HOTEL

H. FONTAINE, PROPRIETAIRR
QUEBEO
1'HOtel des commis-voyageurs.
Plan Américain, Taux, d partir de §2.50.

JOSEPH FORTIER
Fabricant-Papetier

Atelier de Réglure, Reliure, Typo-
graphie, Relief et Gaufrage. Fabri-
ut&n de Livres de Comptabilité.
Formules et fournitures de Bureau.

210 rue Notre-Dame Ouest,

(Angle de 1a rue Bt-Pierre). MONTERAL.

AIN POUR OISBAUX est lo “Cottam
P Seed” fal d'aprds six brevets. Mar-
echandise de co co ; rien ne peut Pappro-
cher comme ot comme popularité.
Ches tous les fournisseurs en gros.

L. R. MoNTBRIAND

Architecte et Mesvreur,
230 Rue St-André Mentréal.

Résidence 2922 St-Hubert
A. MATERAZZO

ALIAS
A, MATRASSE
Bm?.qneteur de Légumes

Manufacture : 1349 rue Huntly, Montréal

RASOIR “RADIUM" de
H. BOKER & CO.

Affilé sar lesouvriers les plul‘h‘.blln.tout
experts dans leur dputle La matidre,la main
d'oeuvre et le fini de ces Rasoirs sont parfaits ;
chaque Rasoir est garanti durer la vied'un
homme, Demandez notre Brochure Gratuite.

‘‘Some Pointers for Gentlemen who shave
themselves".

(?nelque. indications peur les hommes
quise rasent eux-mémes).

MoCILL CUTLERY Co., Regd
Bolte Postale, 880, . Montréal.

Renseignements
Commerciaux

Compromis

Audet—Bolduc, J. A., épicerie, etc.

Montréal—Lewis, L. & Co., manuf. de
cigares.

Fonds vendus

Burbidge—Daignault, J. U, M. G.

Dalhousie Station—Poirier, C. B., épi-
cerie, ctc.

Danville—Vilandre Fréres, M. G.

Pointe au Pére — Bélanger, E, S. &
Fils, M. G.

Joliette—Lasalle, J. E., ferblantier.
_Montréal—Desautels & Freéres, épice-
rie; Lariviére & Couillard, quincaillerie;
Pelletier & Meunier, plombiers; Slater,
Ben., chaussures, 4

Québec — Lapointe, Edouard,*hétel;
Pleau, J. F.,, charbon.

Riviére du Loup Station—Pineau, J.
E. 4 Edgar Lapointe, M. G.

Sherbrooke — Dupuy, L. P., tabacs;
Légaré, G. A., boucherie,

Montréal—Desmarais, J. C., bijouterie;
Filion, J. E., portes et chissis.

Québec et Ste-Anne de Beaupré—Mlle
L. Deslauriers, modes.

Montréal—Ledoux, Fred., épicerie,

Dissolutions de sociétés

Montréal — Belfour, Morris & Will-
cocks, soies; Martel & Frére, voitures;
Salubrite du Canada.

Montréal—Boston Delicatessen Store,
M. Levin continue; Degrys & Cie,
agents; Hansen Schmidt & Co., agents
généraux; Rush Printing Co.

Cession

Montréal—Mme Jeanne Desqueyroux,
modiste,

_ Berthierville—Bacon, Romulos, épice-
rie, .
Gaspé Bassin—Leprohon, Dr R. E,
drogues.

Isle Verte—Coté, J. A, M. G.
_Montréal—Fontaine, Aristide,
rie.
Ste-Félicité—Savard, Ovila, M. G.
Montréal—Tarrante, Sam., coiffeur,
Stc-;Philippe de Néry—Dumais, C. A.,
M. G

Verdun—Dupras, Adolphe, boucherie.

Curateurs

Montréal—V. Lamarre a
J. C, bijouterie,
Sherbrooke—]. J. Griffith & Cosmopo-

épice-

Desmarais,

litan Clothing Co. Ltd.
Montréal—Vinet & Dufresne 3 Dé-
chéne, Thos., drogues,

Décés

Montréal—Robert Reford, président
iedl’agence maritime Robert Reford Co.

td.

Montréal—E, W, Gnaedinger, de Du-
pré, P. G. (Enreg.), et de Gnaedinger,
L. Son & Co., fourreurs.

En difficultés

St-Cuthbert—Bergeron, J. F., offre un
compromis, M. G.

Berthierville—Lonn, David, demande
de cession, hardes faites.

Montréal—Robret, Joseph,
teur, demande de cession.

Ste-Flavie Station — Lévesque, C, &
Cie, offre un compromis, M. G

construc-

GEO. GONTHIER H. E. MIDGLEY
Rxper‘t mt:bh et Cemptable-Incorporé
GONTHIER & MIDGLEY
Comptables & Auditeurs
103 RUE ST-FRS-XA

Téléphone Adresse tél ?hlquc
Main 2701-519 - .

EN PUBLICATION _

Almanach Rolland

Agricole, Commercial
et des Familles
Quarante-Septidme Année

PRIX
L’Exemplaire, - - 10 cts
“ w m‘“e’ - 14 .“"
La douzaine, - - - B v
Le cent, - - . $6.50 *
Plus les frais de transport.

Maison IO'I‘“ en 187e
AUQUSTE COUILLARD
IMPORTATEUR DR

Ferronnerie ot Quincaillerie, Verres &
Vitres, Pelntures, Efc.

8pécialité s Potles de toutes sortes

Neos. 238 A 339 ruo St-Paul
Voutes 1a et 14 8t-Amable, MONTRRAL

La maison n's pas de Commis-voyageurs et
fait bénéficier ses clients de eette ¢ssnomie. At-
tention toute spéciale aux commandes par la
malle, Messieurs les marchands de 1a eam ]
uun:‘minn servis au plus bas pr du
marché,

P. A. GAGNON

Comptable Licencié
(Chartered Aecountant)
Chambre 318, tl:amz —

11 Place d’Armes, MONTREAL.
Téléphone Bell Main 4913

Arthur W, Wilks, Alexander Burnett

WILKS & BURNETT
o b e %o
Riglement d’affaires de Faillites °
601BAtisse Banquedes Marchands

‘réltp.l!on Bell Main 5500

Marchands 849 MONTREAL

PREVOST & BEDARD

Liquidateurs,
A-dit‘mo

srsd.nu : Ragl ts de différends
7 Edifice mr:?‘“” &

112 81'#
BELL TEL. MAIN103 MO
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ALEX. DESMARTEAU
Comptable, Auditeur

SPECIALITE | — Liquidation de Faltlites,
Compromis Effectué.

84,60, RUE NOTRE-DAME EST
' MONTREAL.

‘ TRL. BELL, MAIN 1859

BELANGER & BELANGER

Notaires, Comptables et Commissaires

TRUST & LOAN BUILDING.
No 30 rue St-Jaoques, . MONTREAL

Argent 4 Préterd 4, set6%

we e “ELITE”

DBS BPICIERS
Pour tous les

Besoins de la Cuisine

Tablettes de ¥ 1b.
Fabrigué par

JOHN P. MOTT & Co.,

HALIFAX, N. F.
J.A.TAYLOR, Agent, Montréal

GARAND, TERROUX & CIE

BANQUIERS ET COURTIERS
48 rue Notre-Dame Qasst
i MONTREAL

l —

MELLE A. PLOUFFE

i STENOGRAPHE-DACTYLOGRAPHE

207 rue St-Jacques (Chambre 26)

Traduction dans les deux Isngues.

*Lettres circulaires au 1,000
Prix Spéciaux”.

Tél. BELL MAIN 64080. \

j ECLAI

Votre maison avec le merveilleux
White Flame Burner. Ce bruleur
donne A vos vieilles lampes et lan-
ternes une lumidre blanche, brillan-
te et douce ala fois, et supérieure a
cslle du geaz et de 1'électricité. Sa
lumidre épargne la vue et rend la
lecture et la coutureagréables Pas .
;ie Manteaux a Briser, Fiable et économique. Satis.
‘_lcuon _garantie. Fait les délices de tous ceux qui
emploient. Echantillon Complet Par la Poste &
toute adresse, 35¢ ou 3 pour $1.00. Argent rem-
EZ"?}Q' n;n satisfait. Commandes par la Poste
pédiées Promptement. Priz i
aux Marchands et Agents. PREEAR 48 ey

Bright Light Co, Merrickville, Ontario

Négociants rigoureusement honnétes,
fabricants consciencieux, vous vendez 3
une clientéle des marchandises d’une qua-
I{té exceptionnelle, pendant que des mil-
liers d’acheteurs se plaignent de ne sa-
voir oll trouver précisément les produits

de choix que vons vendez. Faites-vous
donc connaitre.

1<

Abandon

Thetford Mines—Auger, Ferdinand, a
quitté la place, voitures,

Nouveaux établissements

Montréal—Anglin’s Ltd.; Bordeaux
Lime & Builders Supply Co. Ltd.; Eta-
blissements  Durcey-Sohy,  ingénieurs;
Iire Proof Crushed Stone Co. (Inc.);
C. R, Gagnon & Co., entreprencurs;
Hampton Seccurities Ltd.; Laurentide
Brick & Sand Co. Ltd.; Mechanical En-
gincering Co. Ltd.; Mount Royal Pla
teau Co, Ltd.; Parisian Silverware Co.,
Rondou & Corlier, constructeurs:; C. \\.
Thompson, agence de publicité; G .W.
Todd & Co.. manuf. Protectographe;
Wilson Machine Co., mécaniciens: Zatz
& Duboff, menuisiers,

Québec—]Julien & Irere, bouchers et
commergants.,

Verdun—\Verdun Electric Co,

Leeds—]. H. Bolduc & Co., M. G.

Longueuil—T, A, Narbonne & Frére.

constructeurs.

Montréal—Composite Llooring Co. of
Canada: S. et A. De Repentignv: Do-
minion Import Co.; Modern Woodwork-
ing & Construction Ltd.; Montreal
Foundation Co.; T. D. Mfg. Co., confec-
tion pour dames.

Verdun—I°. Williams, épicerie,

Victoriaville—L'Allier & Lupin, cour-
tiers,

Eastman—TLachapelle & Ewan, mecu-
nerie, ctc.

“Marieville—Rahal & Frére. épicerie.

Montréal—Improved  Self-Mcasuring
Pump of Canada; La Cie Corbeil. Ltd.;
Montreal Real Estate Exchange (Inc.(;
IF'rancis \\'vimr:m«i,/Ltd.. articles de fan-
taisie,

Sherbrooke — Cleaning & Pressing
Parlor, tailleurs.,

Waterloo—D. M. Pairier & Co.. plom-

hiers,
Transfert

Hull—Gauthier, O, a J. Longpré, ho
lrl,

Fonds a vendre

Tolictte—Gervais, J. U, & Cie, tabacs
¢t cigares, vente le 1er avril,

Montreal — Poston Shoe Co., Ltd..
vente le 2 avril; Dominion Quarry Co,
vente le 31 mars,

En liquidation

Iévis—Canadian Shoe & General Ma-
chinery Co. Ltd.

Assemblée de créanciers

Montréal—Hill FElectric Switch Mfg.
Co, Ltd.. ass. le 28,

Montréal — Maison Jean Paquette,
plomberie, assemblée le 1er avril,

Abandon des affaires

Montréal—Ship Bros., confection en
gros.

Incendies

Montréal—Westlake, Thos.,
assurance. ) ) )

Riviére au Moulin—Harvey, Timothée,
scierie, pag d’assurance,

buvette,

&

Montréal—Larue & Cloutier, épicerie
en gros, assurance; Paterson Mfg. Co,
assurance.

Dissolutions de sociétés

Deschaillons — Jacques, Mme A, &
Cie. nouveautés, nouve! enregistrement,

Montreal—Boston Confectionery; Ca-
nada Roofing Co.: National Ruling &
Binding Co., la Cic Edmond Sawyer
continue sous la méme raison sociale;
Sperdakos, Dooet B, Lekas, confiseurs;
Trudeaun &  Plante,  fruits:  Tuckwell
Bros. autos; Wright & Cleveland, P. M.
Wright continue sous la méme  raison
sociale, ¢lectriciens.

Québec—Lamontagne & Racine, four-
nitures pour chaussures, nouvel enregis-
trement; Nadeau & Boulanger, confec-
non, Nadeau & Cie, successeurs,

Ste-Croix—La Société pour la Fabri-
cation du Beurre ¢t du Fromage du Vil-
lage de Ste-Croix,

Déménagement

Rimouski—Laferte, J. H., M. G, trans-
porté a Amqui.

ACTES INSCRITS AU BUREAU
D’ENREGISTREMENT A TROIS-
RIVIERES, DURANT LA SEMAI-
NE TERMINEE LE 20 MARS 1913

Ventes

J. F. Boulais 4 Damase Naud, Trois-
Rivieres; J. . Boulais a J. B. Loranger,
Trois-Rivieres; Hercule Garceau a Guil-
laume Comtois, Trois-Riviéres; Louis
Janvier a Léon Chamberland,Trois-Ri-
vieres;  Frédérie Pellerin 3 Thomas
Blais, St-Elie; Arthur Ferron 3 Dame
Henm Trudel, Grand'Mere; Philoméne
Bastien 2 Hornmisdas Marcouller,
Grand'Mere; Cyr, & Maurier a Onésime
Geélinas, Grand'Meére; Arthur Bourassa |
a Jos. Guillemette, St-Etienne; Arthur
Bourassa a Jos. Hould, St-Ftienne; .
B, Loranger a I"élix Bourassa, ‘Trois-
Rivicres; Arcus Gélinas 3 Dame Maxi-
me Gélinas, St-Ilie; Alfred Boucher 2
l.ouis Géhnas, St-Illie; Henry Diamond
a Philias Auger,  St-Barnab¢;  Veuve
Théodore Gélinas 3 Onésime Dourassa,
St-Elie: Robert Ryan a3 The Acme Glo-
NS \\.()rk\'. 'I"rui*-l\'i\iv&rvs; _IUS('])I] (irc-
mer a Shaw, W. & P. Co.,  Ste-Flore;
Nap. Lapomte a Adélard  Lafreniére,
Shawimgan Falls; Jos, Mercier a Pierre
Boucher,  Shawinigan  FFalls:  Hercule
Lambert a Willie Laforest. Shawinigan
Ialls; Roméo Leclere a Léon  Leclere,
Trois-Riviéres- N. E. Clément a4 A, E.
Guillemette, Shawinigan [Falls;lie Bé-
dard a J')\('lJ]) Rochefort, 'l'rois-Riviércs;

lohnny Beauchesne i Arthur  Provgn-
cher, Trois-Riviéres,
Cessions
Pierre Marchand 3 Aimé Marchand,
Trois-Riviéres; Ursulines de  Trois-Ri-

vieres a Corporation de Trois-Riviéres,
Trois-Rivieres.
Obligations - +

P. et Aimé Marchand 4 Mme Ludger
Duchesnegu, Trois-Rlvi‘éres.; J. Bouras-
sa a Fucher Masse, Trois-Riviéres: Mau-
rice Bigué 2 Alex. Hélie, Trois-Riviéres;
G. Leblanc 4 Jos. Drolet, Shawinigan
Falls; J. Lespérance i Ant. Doucet,

(A suivre 3 la page 48)
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Sidge Oontral » 7 & © Plase G'Amu.| Montréal, Can.

Capital auterisé $ ,000.00 ‘
Capital payé ot au 31 Décembre 1912 $1,688,800.11

Consell d'Adminietration 1 Président: M. H. LAPORTR, de Laporte
Martin & Cle, Administrateur Crédit Foneler France-Ca en,
Vice-Président : M, W, P, CARSLRY, de la maison en 1:0. Carsley
Sons & Co.; Honorable L. BRAUBIEN, Rx-ministre de I' Iture
M. 0. M, ld!WOlTx, Vice-Président ‘‘Canadian Pacific Railway Co."
M. ALPHONSE RACINKE, de 1a maison A Racine & Cie, marchands en
gros, Montréal ; M, L, J.0. BEAUCHRMIN, propriétaire de la Librairie
Beauchemin Ltée.; TANCREDE BIENVENU, Directeur-gérant ; J W. L.
FORGRET, I ‘eur; J. R.CHOQUET Assistant-Inspecteur; ALEX.
BOYER, Becrétaire.

Ce res Président: Honerable 8ir ALEX. LACOSTR, Exzuse
en chef de la Cour d'Arpel;Docteur E. PRRSILLIER LACHAPELLR,

- Administrateur du Crédit Foncler Franco-Canadien ; M. CHEVALIER,
Directeur-Gérant, Crédit Foncler Franco-Canadien.

60 Succursales dans les Provincesde Québec, Ontario, Nouveau Brunswi k-

O;N'?mnb & PEtrangers KEtats-Unis: New-York, Boston,
Buffalo, Chicago ; Angleterre, France, Allemagne, Autriche, ItaMe.

NOVA SCOTIA STEEL & GOAL GO.

LIMITED
MANUFACTURIERS

ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE 4
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER jusqu’d 48pcs de large, RAILS
en ‘‘T"" de 12, 18, 28 et 40 1bs 4 1a verge ECLISSRES,
ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS DE FER,

GROSSES PIEGES DE FORGE. UNE SPECIALITE

Mines de Fer, Wabana, Terreneuve,—Mines de Charbon
Hauts Fourneaux, Fours 4 Réverbdre 4 Sydney Mines,
N. E.—Laminoirs, Forges et Ateliers de Finissage
4 New Glasgow, N. E.

(Bureau Principal : NEW GLASGOW, N. B.

QUEBEC STEAMSHIP CO, LIMITED,

Allez aux Bermudes

roNDER 8N VT 2 SoRSHrUEY LA ok S A e

Fonds de Rbserve .. /. ii rrrrmrrrmrrererrer 8 18,000,000.00
Profits NON PAILAGAES...ocovensensnnr orenrnees 802,814.04
Sidge soolal 1 MONTREAL.. P, '

Bureau des DireSteurs.—ie Ti18s Hon, sord Strathcona and Mount
Royal, G.C,M G., G.C.V.0,, Préside nt Honoraire; R. B. Angus, Président ;
H, V.Meredith, vlce-Pruldent ; B. B, Greenshields, 8ir Wm Macdonald,
James Ross, Hon. Robert Mackay, 8ir Thomns Shaughnessy, K. C.
V O.; David Morrice, C. R. Hosmer, A. Baumgarten, C, B. Gordon, H. R.
Drummond, D. Forbes Angus.

. H. V. Meredith, Gérant-Général; A. Macnider, Insp. Chef et Surint,
des succursales, C. Bweeny, Surint’ des Suec, de'la Colom.bie Anglaise ;
A 1 Braithwaite, Surint. des Suce. de 1a Province d'Ontar o F.J. Cock.
burn, Surint. des Bucc. de la Province de Québec ; B. P. Winsfow, Surint.

des Succ. du Nord-Ouest. D. R, Clarke, Burint. des Suec. des Provinces |

Maritimesetde Terre-Neuve.
Succursales au Canada.—Dans toutes les principales cités et villesdes
provinces suivantes : Ontario, Québec, Nouveau-Brunswick, Iledu Prince-

|

Edouard, Nouvelle-Rcosse, Provinces du Nord-Ouest, Colombie Anglaise. |
debors du Canada. — urande-Bretagne, Londres, |

Succursales en
Aenx.l:ttcm, 47 Threadneedle Street K.C —Sir Frederin Willlams-Taylos,
gérant,

4tats-Unis, New-York—R.Y. Hebden W. A. Bog.J. T. Molineux, agts
64Wall Street. Chicago, Spokane,

Terre-Neuve : 8t. John's, Birchy Cove, Grand Falls,

Mexique, Mexique, D. P. v

LA BANQUE NATIONALE
FONDEE EN 1860.

c.pllll . - '..ooo.ooo

Réserve . - 1,400,000
Notre service de billets circulaires pour les voyageurs ** Tra-

vellers Cheques " a donné satisfaction 4 tous nos clients ; nous

iavitons le public A se prévaloir des avantages que nous offrons
Notre bureau de Paris,

RUB BOUDRBAU,
14 RUE AUBER,
est trds propice aux voyageurs canadiens qui visitent I'Europe.

Nous effectuonsles virements de fonds, les collections, les paie
ments, les crédits commerciaux en Europe, aux Etats-Unis
etan Canada, aux plus bas tanx,

Le Steamer “Bermudian,”” 2 double hélice, 10,518 tonnes de déplace-
ment quittera New-York chaque mercredi 4 10.00 am. Signaux sous
marins, télégraphie sans fil, orchestre. Voyage Record, 39 heures 20
minutes. Le plus rapide, le plus moderne et le seul steamer débarquant
ses passagers aux quais aux Ber sans transbord t. Steamer
“Orotava.” 10,063 tonnes de deplacement, quittera New-York chaque:
mardi,d 10.00 a.m. Billets interctangeables avecla R. M. S. P. Co.

| ANTILLES

Le nouveau steamer “Guiana’ etautressteamers, quittent New-York
toutes les deux Samedis pour St-Thomas, Ste-Croix, St-Christophe, Anti-
gua. la Guadeloupe,la Dominique, la Martinique, Ste-Lucie, la Barbade
et Demerara. ¢

Pour renseignement complets, s'adresser 3 W. H. Henry, 286 rue St-
Jacques ; W. H. Clancy, 122 rue St-Jacques ; Ths, Cook & Son, 530 rue Ste-
Catherine-Ouest ; Hone & Rivet, 9 Boulevard St-Laurent, ou A T B
Brocbk & Co., 211 rue des Commissaires, Montréal, Quebec Steamship Co ,
Quebec,

LA BANQUE MOLSON

INCORPORER EN 1855
Burean Principal, MONTREAL,
CAPITAL PAYE $4,700,000

A
FONDS DE ERVE 4,700,000

JAMES ELLIOT, Cérant-Cénéral
SUCCURSALES DANS LA PROVINCE DE QUEBEC |

Arthabasha Rue Sainte-Catherine Kichmona
Bedford Avenues du Parc Roberval
Cowansville et Georges-Kmile Sorel
Chicoutimi Maisonneuve— Saint-Césaire
Drummondville Market and Harbour- Sainte-Flavie Station
Fraserville et Rividre  COte des Neiges— Saint-Ours, Qué,
du Loup Station CoOte St-Paul Sainte-Thérése de
Knowlton Boulevard St-Laurent Blainville
Lachine Locks Saint-Henri— Victoriaville
Moutréal-Rue St- Plerreville Ville St-Pierre
Jacques Québec Waterlor
Berlin, Ont.

86 Suooursales dans tout le Canada.
Agences A Londres, Paris, Berlin et dans toutes les principales villesdu
monde. Emission de Lettres de Crédit pour le commerce et lettres
circulaires pour voyageurs.

|
|

S
-~ PAPIER

MIMEOGRAPH

Demandez & votre LIBRAIRE
la marque * Northern Mills, ”’
qualité supérieure pourPAPIER
A COPIE.

Hlnuhomr‘p par la
Compagnie des Moulins
- DU - NORD
278 rue St-Paul, Montréal.

BANQUE D'HOCHELAGA WD

Capitalautorisé $4,000,000 Capitalpayé $3,000 000
serve 3.000,000  Totalde I'Actif au-deld de 30 000,000
DIRECTEURS : M. j.A,vaillancourt, Présid. ni; son ¥ I, ke 1que,. . K.
Vice-Président ; A. Turcotte Ecr.,, N. H Lemay Ecr. Hon. J M Wilson,
Col. C. A. smart A. A. Larocque, F. G Leduc Gérant; Beaudry Leman,
Surintendant des Agences; P A Lavallée, Asssi tant-Gérant ; Yvon La-
marre, Inspecteur.  Bureau Prin Montréal
BUREAUX DE QUARTIERS

Ave, Mont-Royal Longue Pointe Villeray

(coinSt-Denis) Maisonneuve verdun (prés Montréal)
Ave. Mont-Royal Pointe St-Charles Viauville(prés Montréal |

(Coin de Lanaudidre) St-Edouard DeLorimier
Rue 8te-Catherine, Est St-Henrl Quartier Emard |
RneSte-Catherine,centre St-Viateur Rue Notre-Dam, Ouest,
Hochelaga - Quartier Laurier ongue-Pointee
SU ALES

Berthierville, P, Q. Mont-Laurier, P.Q St-Jacques I'Achigan,Q.
ERdmonten, Alta Qu P
Fournier, Ont. St-Rochde Québec, P,Q st-Jérome, P. Q
Joliette P. Q. 8arel, P. Q, St-Plerre Man, ‘
Lachine, P Q. S8herbrooke, P. Q. Trois-Rividres, P Q.
Laprairie, P. Q. 8 nevidve Valleyfield, P. Q.
L'Ino;ruon. P. Q. de Piefrefonds, P Q vankleek Hill, Ont.
Lo 1, P.Q. 8t.Beniface, Man. Winnipeg, Man,
Lou le, P.Q 8t. Hyaeinthe, P, Q.

" Tmet des Lattres de Crédit Circulaites pour 1rs v uts, peyables
dans toutes les parties du monde ; ouvre d&o crédtis cog::gduxp-'t{chéte
des traites sur les pays étrangers; vend des ché-eset fait des p-iemenu
télégraphiquen sur les principales villes du monde,




Vol. XLVI—No 13.

LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mars 1913.

37

1

Finances

REVUE DE LA SEMAINE.

Calendrier financier.

Mardi, 1er avril 1013:—

Dividendes trimestriels payables:—

Actions — Acadia Fire Ins. Co.; Laurentia Co.; Ameri-
can Sales Book Co., Pfd.; Len. & Can. Loan & Agy. Co.;
F. N. Burt Co., Com. ct Pfd.; Mackay Cos., Com. et Pfd.;
Can. Perm. Mtge. Corp.; Maritime T. & T. Co., Com. et Pfd.;
Can. Consol. Felt Co., Pfd.; Minard’s Liniment, Pfd.; Can.
Con. Rub. Co., com. et Pfd.; National Trust Co.; Can. Gen.
Elec. Co.; North. Ohio Trac. & L. Co., Pfd.; Can. Pac. Ry.
Co.; Ogilvie Flour Mills Co.; Carter-Crume Co., Pfd.; Ont.
Loan & Deb. Co.; Cen. Can. Loan & Sav. Co.; Ottawa Elec.
Co.; City Dairy Co., Pfd.; Ottawa Elec. Ry. Co.; Consumers
Gas Co.: Ottawa Gas Co.; Crown Trust Co.; Ottawa L., H.
& P. Co.; Demerara Elec. Co.: Porto Rico Rys. Co., Com. et
Pfd.: Dominion Canners, Pfd.; Rogers, Wm. A., Com. et
Pfd.; Dominion Park Co.; Span. River P. & P. Mills, Pfd.;
Dominion Steel Corp.; Toronto Elec. Light Co.; Dominion
Textile Co.: Toronto Gen. Trusts Corp.; Dominion Trust
Co.; Toronto Mtge. Co.; Duluth Sup. Trac. Co., Com. et Pfd.:
Toronto Ry. Co.; Eastern Can. Sav. & Loan Co.; Toronto
Sav. & Loan Co.; Eastern Trust Co.; Tri-City Ry. & L. Co.,
Pfd.; Goodwin’s, Ltd., Pfd.; Twin City R. T. Co., Com. et
Pfd.; Halifax Elec. Tram. Co.; Union Trust Co.; Huron &
Erie Loan & Sav. Co.; West India Elec. Co.; Illinois Traction
Co., Pfd.; Winnipeg Elec. Ry. Co.; Imperial Life Ass. Co.
of Canada.

Banques — Bank of Nova Scotia; Mctropolitan Bank;
Banque Provinciale du Canada; Molsons Bank; Dominion
Bank; Montreal City & Dis. Sav. Bank.

Dividendes semi-annuels payables:—

Obligations — American Sales Book Co.; Grand Trunk
Pac. Ry., 4 pour cent; Bell Tel. Cn. of Can.; Intercol. Coal
Mining Co.; Brandram-Henderson, Ltd.; Montreal L, H. &
P. Co.. 5 pour cent; Canada Cement Co.; Nat. Brick Co. of
Laprairic; Can. Consol. Felt Co.; Northern Navigation Co.;
Can. Consol. Rubber Co.; R. de Jan. T. L. & P. Co., 2nd
Mtge.; Carriage Factories; Sawyer-Massey Co.; Dominion
Canners; Toronto & York Radial Ry.

Actions — Canada Life Ass. Co.; Can. Pac. Ry. Co., Pfd.;
Can. Appraisal Co., Pid.: Montreal Tram. Co.. 5 p. c. Deb;
Can. Gen. Elec. Co., Pid.; Winnipeg Elec. Ry. Co., Pfd.

x

Dix mille actions nouvelles de la Banque Dominion ont
cté inscrites a la Bourse de Montréal la semaine derniére.

*
* *

I.a compagnie de '’Arena de Montréal a déclaré un bonus
ce dix pour cent a ses actionnaires pour le terme écoulé. Ceci
est en plus du dividende ordinaire de sept pour cent.

* *
Un journal anglais publie les chiffres suivants concer-
nant le capital anglais engagé au Mexique et dans les répu-
bliques du sud pendant les six derniéres années.

Argentine ... ... ... . $408.991,095.00

Brésil ... ... ... o o e e e 336,23?35.00
Mex:gue ... e e vet eev ... 141,200,105.00
Chili ... ... ... S, 124,380,265 .00
Cuba ... ... ... ... 72,244.445 .00

Pérou ... ... ... vit e e e 34,498,455 .00

Il existe, certes, beaucoup de préjudice dans Pesprit du
public en général au sujet du Mexique et des pays Latin-
Américains. Ceci est di au fait que les journaux font sou-
vent des rapports exagérés concernant les troubles politiques
qui existent presque en permanence dans ces pays. Ces
chiffres démontrent, cependant, que méme dans ces condi-
tions, ces pays offrent des placements si rémunérateurs, qu'il
est possible d’intéresser le capital anglais pour un montant
aussi fabuleux.

*
* *

Pour la premiére fois depuis sa fondation, I’Association
des Banquiers de I'Etat de New-York a décidé de tenir sa
convention annuelle en dehors de son territoire. L’endroit
choisi est la ville d'Ottawa. ILa date de la convention est
fixée aux 12 et 13 juin prochain. Au-deld de douze cents dé-
légués assisteront a cette convention.

* * *

M. W.-T. Gear, vice-président de la Robert-Reford Co.,
Limited, et directeur de la Crown Trust Co., vient d’étre élu
directeur de la Banque de Toronto en remplacement de

M. Robert Reford, décédé derniérement.

*
* *

L'état financier pour I'année 1912 soumis aux actionnaires
de la Canadian Westinghouse Co., a l'assemblée annuelle
tenue le 25 mars 1913, a Hamilton, Ont., démontre un profit
de $1,050,123.00. La réserve s'éléve a au-dela de $2,000,000.00.

*
* *

LLa Banque de Montréal vient d’ouvrir une succursale au

No 339 rue Bleury. M. G.-S. Low en est le gérant provisoire.

*
* *

I.’argent sc fait un peu moins r‘arc. Il n’y a pas de doute
que cela est di en partic & ce que les valeurs de bourse ont
baissé considérablement ct qu'il faut moins d'argent pour les
porter. \ c¢oOt¢ de cela, il semble qu'il y ait moins de de-
mandes d’emprunts a vue; les transactions de bourse sont
moins nombrcuses ct les emprunts plus rares.

On dit qu'il y a de l'argent disponible dans plus d’'un
quartier, quoique pas en grande quantité. Il est 4 présumer
qu'il y en aura davantage le mois prochain et que les tdux en
seront moins ¢levés.

*
* *

Le dividende si longtemps attendu de National Brick a
été declaré mardi apres-midi a la suite d'une assemblée des
directeurs.

L'attente de cette déclaration avait déja créé plusicurs
fluctuations du cours de l'action; mais ce n'est que ces jours
derniers que les directeurs ont pu en venir a unc entente dé-
finitive. Le taux de 5 pour cent est considéré comme trés
conservateur ct les recettes de la compagnie, cette année,
pourraient justifier une augmentation.

* * *

Maintenant que le dividende de National Brick est dé-
claré, on commence a parler avec assez de conviction d'une
déclaration sur 'action Macdonald. Bien que la nouvelle ne
soit pas officielle, on dit que les directeurs se sont pratique-
ment prononcés pour un 5 pour cent et qu’il ne festerait plus
qu'a en aviser la Bourse. La date du premier versement tri-
mestriel mentionnée est le 15 avril.
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INFORMATIONS FINANCIERES

Actions Ordinaires et Actions Privilégites I Capital payé I Reserve | Pair des Actions |n.{:,“ ;ierd:;:!‘e ::::“" c:t:
BANQUES mars l mnr-5
Banquede Montréal ... ... .......iiiiiiiie $15,975,220 $16,000,000| $100.00 0% 236 235
Banque du Noaveau-Brunswick..............ooovniii o 1,000,000 1,790,000 100.00 13% 274 X DI 274 x D
Banguede QUéDEC ..coceee iiiiiitieitiiiiiiiiiiianin e 2,500,000 1,250,000 100,00 7% 125 x D| 125 x D
x R x R
Banque de la Nouvelle-Ecosse ..............oovvinniins 3,998,460 7,497,412 100.00 14% 257% 259
Banquede Toronto. ........oovniveeennencnssninneeacnnns 4,941,455 5,941,455 100.00 1n% 210 240
Banque Molson ...........cociiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiieens 4,700,000 4,700,000 100.00 1n% 197 197 x D
Banque Natlomale ...... .........cciiiiiiiiaiiiiennnan 2,000,000 1,400,000 100.00 8% 139 138
Banque des Marchands du Canada ..... ols/e s siots e sreialelle o' 6,547,159 5,400,000 100.00 10% 160 190
Banque Provinciale. ..............cco00all oiniaisieiainius in 1,000,000 500,000 100.00 6% | ..o ...,
Banque Union du Canada ........... olal61lslole aiste alotatore lolerotere 4,952,190 3,076,095 100.00 8% 150 150
Banque Canadienne du Commerce.........o.vvt v vvennnn. 15,000,000 12,500,000 50.00 10% 214 214
Banque Royaledu Canada..............ooovviiiinninnn, 7,661,060 8,607,166 100.00 12% 221 220
Banque d’Hochelaga......... ...... S0 QA SO ORI 2,885,340 2,650,000 100.00 9% 152 x R| 152 x R
Banque d'Ottawa... .................. S%a e letels Slatelelelels $ToTe 0 3,500,000 4,000,000 100.00 12% 211 211
' Banque Impériale du Cavada. ..........ceiiiiieeniennnn. 6,000,000 6,000,000 100.00 12% 226 226
Banque Internationale duCanada......................0 1,320,430) - oo wais vsisiors i 100,00 |evevnevneens] voveii | v
OHEMINS DE FER DEbentures
- Canadian Pacific Railway (Ordinaires)................... 180,000,000 146,283,497 100.00 10% 222%xD| 228 x D
Duluth 8.S & A Railway (Ordinaires) ................00 12,000,000 -+ ¢ ceroerecnn. 100,00 |eeerieveneene]| covnene | eneinann
do do do (Préférectielles)............... 10,000,000 - -+ eovennns 100,00 feevnieviinis] seeieer eeeian
Minn. St. Paul & Soo Railway (Ordinaires).............. 20,832,000| -+ ccreecnenns 100,00 7% 133% 130x D
do do do Préférentielles).......... 10,416,000 ¢ e voeeveenn. 100.00 7% 156 156
TRAMWAYS ELECTRIQUES
Detroit United Raflway.........coovviiennnnnnnnn. . 12,500,000 21,887,000|  100.00 5% 74 75
Duluth Superior Tragtiofi . ....... Soismebie sh eI v Guss B 3,500,000 2,500,000 100.00 §% | sene s e o
Halifax Electric Railway..... ..cocovviiiiiiniininann, 1,400,000 600,000 100.00 7% 160 160
Havana Electric Railway (Ordinaires)............ et eieicls 7,500,000 ¢evt ceuennn. 100.00 [ eevurvnnnns] sovvonne] ceneinnn
do do do Préférentielles). ........... soe 5,000,000 cceceeeonnnn. 100.00 6% | seeiseenll cniseise
[1linois Traction (Ordinaires)..........cevvvviueenninens S 564,000 cc0cieeinn-.. 100.00 |eveievnenne | ceveennd] eeiiin
do do (Préférentielles).............. 5,000,600 24,957,813|  100.00 6% gox D go¥%xD
Mexican Light & Power (Ordinaires)..................... 13,585,000(... .00 c0ueann. 100.00 4% 73 ' 73%
do o do (Préférentielles) ................ 2,400,000|+cvceaenennn- 100.00 7% | ssivved weisanes
Montreal Street RAIIWAY)......ooveeeinenieensvaennnnns 10,00¢,000 4,420,000,  100.00 100% | .eeeen. (N
Porto Rico RailWay......coovviiie iiiiiiinnr i vnnennns 3,000,000 2,941,500 100.00  |.eeecncnnnns 70 70
Quebec Railway, Light & Power ............0.......... 9,300,500 8,654,400 100.00 | .ot vern.. 17% 17%
St. John Raflway. ... ccoeviisciceniit sinnnione saniness 800,000(. .. ..iunann. 100.00 6% | covenen || wsen e
8ao Paulo Tram., Light & Power .............. ......... 10,000,000 6,000,000  100.00 10% 260 260
Toledo Railway & Light. ... .....coovveeiiiiiniienannn.. 12,000,000 13,257,000 100,000  lceie sioin) = srasormie finsrsis ssiniatf s smmimtes
Toronto RAIIWAY. ..o ..viie oiiiiee i i eeaeeaans 8,000,000 3,992,326 100.00 7% 133%xD| 133 x D
Tri-City Railway & Light (Ordinaires) .................. 9,000,000 ¢+ .t vuun iunnnn 100,00 s saio s smunl s s smion| oo a
do do do (Préférentielles) ............... 2,825,000 8,068,000 100.00 6% | i) ...
Twin City Rapid Transit (Ordinaires). ....... ........... 20,100,000 19,503,000 100.00 6% t 104 104
do do  do (Préférentielles)................. 3,000,000/ ....uu et iunn 100.00 7% ‘e
Winnipeg Electric Street Railway........................ 6,000,000, 5,578,000 100.00 10% 208 208
VALEURS INDUSTRIELLES i
Canadian Car & Foundry (Ordinaires).................... 3,500,000 . ... .. ivtnns I 100.00 8% 79 74
do do do (Préférentielles)............... §.000,000 3,500,000| *  100.00 7% 113 110
Canada Cement (Ordinaires( .................... o aiaie e ele 13,500,000 ‘ f 100.00  |...... ves 27 27Y%
do  do (Préférentielles). ................cc.¢uus 10,500,000 5,0€0,090|  100.00 7% NH 91
CanadilanConverters. ... ...... coovivin iiniinvnnennns aee 1,733,500 474,000 I100:00°  |.eos veie-suin 45 45
Dominion Steel Co. ..vvin iiiiiiies it e neas 35,000,000 .....euunt.an. 100.00 4% 493{xD| g5o%xD
Dominion Textile Co. (Ordinaires)..._ .. ................ 5,000,000 ...........0nn 100.00 6% 81%xD|l 82xD
do do  (Préférentielles) ................... 1,859,030 3,040,275 100.00 7% 102 102
Lake of the Woods Milling Co. (Ordinaires).............. 2,100,000 ............. 100 00 8% 131 131
do do do (Préférentielles).......... 1,500,000, 1,000,000 100.00 7% 120 120
Montreal Cottons Ltd (Ordinaires)...............cc...... 3,000,000 500,000 100.00 8% 57 6o
do = do do (Préférentielles)............cocovvuuferrensvnceenns fieioio o33 oo o sussesais fiota s o wiarste aretiis 96 |ig o 3146w s 103 103
Nova Scotia Steel & Coal (Ordinaires)...............cun.. 6,000,000 .......0 ...l 100.00 5% 79% 75
do do do (Préférentielles)................ 1,030,000 6,000,000/  100.00 8% 123% 122
Ogilvie Flour Mills Co. (Ordinaires)..................... 2,500,000/ .cetenn e 100.00 8% 121 119
do do do éPréférentielles) .................. 2,000,000 457,263  100.00 7% 120 120
Penmans, Limited (Ordinaires)..................c........ 2,150,600, ... .cu .o, 100.00 4% 54% s4%
do ° do (Préférentielles).............c........ 1,075,000 2,000,000 5.00 6% 84 83
DIVERS
Bell Telephone Co........... beeeennteenesanneens cereens 12,500,000 3,649,000  100.00 8% 14474| 143%xD
Mackay omganiez (Ordinaires)..... ..... aresimie A et bk 50,000(.cc0unscenns 100.00 5% B 8o
do o  (Préférentielles)................ 50,000,000] ... ....000.nn. 100.00 4% 66 66
Montreal Light, Heat & POWer...........oo0veennennn... 17,000,000 10,107,000,  100.00 8% 217 43R 218
Montreal Telegraph............covviiiiiinnnninnns SR 2,000,000 100,000 100.00 8% 140 140
Ottawa Light, Heat & Power C0.......vvveeeveeevennenes 1,511,500 730,000 100.00 6% 180K| 179 x D
Richelien & Ontario Navigation Co........evvvevnunn.unns 3,132,000 1,123,573 100.00 6% 1I0 109
Shawinigan Water & Power Co....evvevnrenrnnnnnnnnn. 7,000,000 5,000,000/  100.00 4% 131 x D
MiNgS ' x R 130
Crown Reserve ......... 1,999,957 - +vveuninn 1.00 6o % 3.70 3.73
Taternational Coal Mining (Ordinaires)...... ............ §00,000| ....... 100.00 7% cesasens| eenseans
deo 21Q.709|...... eves oo Tna.o0o0 | & | ........ Geserea

do Ao (Préférentielles)......
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) "'n'r'fn mr.?'“” 3 T Un Commerce de peinture
b
“J“f,:’li[li profitable dans une vitrine
b

de dix pieds.

Lisez cette lettre : =

Notve commerce de peintwe lient dans une vitrine de 10 pieds. Au
printemps de 1910, nous avons commencé @ emmagasiner les produils de
Sherwin-Williams et, avec un peu de publicité dans les journaunx et beaucoup
do réclame, nous avons accompli ceci

Vendu pour $1,750 de Feinture en 1910.
Vendu pour $1,620 d- Peintuve, du rer Janvier au 31 Mai 1911, el notre

’ .
ll n est pas nécessa]re commerce de peinture augmenle toul le temps.
de consacrer une partie Nous n’avons consacré que $450. au stock que nous tenons dans une

.. vilrine portative mesurant 10 pieds de longucur, jo pouces de hauleur et 28
spe(:]ale de votre magasin pouces de  profondeur. Quand elle est remplie, celle v trine contient 100
< : . gallons ; 125 demi-gallons ; 200 guarts de gallons ; 200 chopines; 200 demi-
a votre StOCk de pelnture chopines ; 100 quarts de chopines ; 100 paquets de Couleurs pour Murs de

. Slivres el un assortiment de Polis pour Mcubles. Le peu d'espace occupé, 1,
et de vernis.

pew d'a-genl engagé, les conditions généreuses, le peu de temps qu'il faul
consacrer au slock el ses qualités de conservation, fonl que nolre commerce de

Construisez une caisse cinture est cxcetiont, Parta vente des prodnits de. hermin Iilliams. nons
Vitrée comme celle Ci- Saisons un bon profit el des clieuls salisfails.
dessus; mettez-y un bon
assortiment des produits
de Sherwin-Williams et
vous serez agréablement surpris des affaires profitables que vous ne
tarderez pas a faire dans la ligne des peintures.

Pourquoi ne pas profiter de cette excellente source de profit juste
au début de la saison. Les Peintures et Vernis de Sherwin-Williams sont
de bons vendeurs parce qu'ils donnent une splendide satisfaction et sont
bien connus. Les marchands des produits de Sherwin-Williams font de
bons profits qui aident a faire réussir en affaires. Ecrivez-nous aujour-
d’hui-méme au sujet de votre systéme de vente. '

THE SHERWIN. WILLIAMS Co.

of Canada, Limited.
PAINT. VARNISH & COLOR MAKERS
LINSEED o1l L CRUSHERS

FACTORIES4ONTREAL, TORONTO, WINNIPEG, LONDON, ENG.
OFFICES & WAREHOUSES: MONTREAL TORONTO, WINNIPES, VANCOUVER, LONDON, ENa

Bien a vous,

WOODARD, CLARK & CO.
par D. M. Morgan, Géranl,

EN ECRIVANT AUX. ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT"




40

LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mars 1913,

Vol. XLVI—No 13.

| J. P. 0’SHEA & CIE, a Montréal.

Si vous voulez avoir un commerce suivi et avoir
une clientdle fidéle, vous devez toujours avoir en
stock les articles courants de votre ligne, ou vous
adresser 4 un fournisseur qui, par un service rapi-
de, peut vous assurer des livraisons immédiates.

Vous trouverez dans ces couditions :

| Glaces Epaisses | Glaces Biseautées

Verre Double et Simple |

WVitres Armées ‘

| Vitres Plombées |

' Yitres de Portes Orgementées ]

Enfin toutes les sortes et toutes les épaisseurs de
vitres que comporte le commerce de verre, au prix
le plus avantageux, chez

J. P. O'SHEA & CIE

Angle des Rues
- Ste-Agathe et Perreault

TEL. BELL, EST 430 ot 3751

MONTIREAL.

AAARALLL

4

Toles Galvanisées

“Queen’s Head”!

Le type du genre depuis un demi-siécle 4
Jamais égalées comme qualité.

A. C. LESLIE & CO., LIMITED.
MONTREAL

AN WAAA

JAMES HUTTON & CO., Montréal.

JOSEPH RODGERS & SONS, LIMITED
Sheffield, Ang.

Evitez les imitations de notre

COUTELLERIE,

en vous assurant que cette MARQUE
EXACTE se trouve sur chaque Tame.

‘“\51E!“ J IIDE'“'

Seuls Ag ents pour le Canada: GRAUIE“ \BQ‘A

|

i

DOUCALL

Vernis Transpareats Pour
Travaux d’Extérieur

T. W. F. Exterior : Le vernisdigne de confiance,
A I'épreuve des éléments, pour tousles travaux d'cx-
térieur (excepté pour les planchers).

T. W. F. laterior : Pour les travaux d'intérienr

T. Floor Varni<h—Pour leaplanchers en tous bois.

Zavozerine—Pour finis d'extérieur, d'intéricur et
de planchers.

Brochnre sur leg Vernis d'Architecture
envoyée gratu?emem sur demande.

THE DOUGALL VARNISH CO., LIMITED
MONTREAL

Auoci(e de la Murphy Varnish Company, E. U. A.

MANUFACTURIERS DE

Véhicules pour Enfants. Meubles en osier. Accessoires
pour chambres de toilette, Et chaises pour invalides.

Exigez toujours la Marque de Commerce “GENDRON.”
DEMANDEZ LE CATALOGUE DESIRE.

THE. GENDRON MFG. CO., Ltd,
TORONTO, Canada.
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Les Marchands de Quincaillerie

A. RAYMOND, Ier Vice-Président.

l.a semaine derniére, les membres de
'a Section des Marchands Quincailliers,
le 1"'Association des Marchands Détail-
leurs du Canada, ont tenu leur assemblée
annuclle dans les salles de I’Association,
Fdifice du Prix Courant. Un bon nom-
bre de membres s'était donné
lez-vous pour discuter certaines ques-

ren-

A. ROCHETTE, Trésorier.

tions tres  intéressantes pour eux. ln
'absence du  président, M. F.-C.
viere, l'ex-président, M.

Lari-
Arthur Léger,
présida I'assemblée.

Rapport a été fait * d'une délégation,
composée de M. A.-A. Bittues, gérant de
Gillette Safety Razor Co.; F. M. Tobin,
de la Tobin \rm Mfg. Co.. de Wood-
stock, Ont,, «t M. C.-F. Smallpicce, wé-
rant & Montréal de la Taylor-Forbes Co.,
de Guelph, Ont., qui s’est rendu a Otta-

wa, en vue de  faire des arrangements

DAVID DESCHAMPS, Président.

avec le Conseil de ville pour tenir la pro-
chaine exposition des manufacturiers Ca-
nadicns de ferronnerie, et la Convention
de la Hardware and Stove Dealers Asso-
ciation de la Province d’Ontario.

Des faits plus
tard pour organiser un train spécial par-
tant de Toronto et un autre partant de
Montréal pour se rendre a Ottawa, afin
d’assurer aux marchands des provinces
de Quéhec et d’Ontario toute l'accommo-
I.es membtes de la Sec-
tion de Montréal ont regu ce rapport
avec beaucoup d'enthousiasme.

arrangements seront

dation possible.

On a ensuite procédé a I'élection des
officiers pour I'année courante et les
messieurs suivants ont été élus: David
Deschamps, président; A. Raymond, 1er
vice-président; A. I. Vallerand, 2éme

A.-I. VALLERAND, 2¢me Vice-Prés.

vice-président; A. Rochette, trésorier; J.
H. Gagné, secrétaire; A. Lanouette, au-
diteur.

J.-H.
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L'Approbation du Client

La base du succes de toute affaire est
I'approbation du client.

Des clients satisfaits ont sauvé de la
ruine beaucoup d’'hommes d’affaires,
méme quand il y avait mauvaise admi-*
nistration. Mais la mauvaise administra-
tion qui livre des marchandises de qualité
inférieure et ignore 1'intérét du client,
étouffera bientdt le commerce de peintu. *
re le plus florissant,

La Peinture Martin-Senour
PURE AU 100%

estcelle qui est approuvée sincérement par tous ceux qui l'achdtent.
Donc, M le Marchand, si vous voulez que votre commerce de
inture repose sur une base solide, voiid la peinture qu'il vous
aut—c'est la peinture qui obtient I'approbation de chaque client, Sa
qualité I'exige—Ila nécessité de la qualité le demande. Sa durabilité
la rend économique—elle satisfait?es clients comme nulle autre pein
ture—voild ce qui obtient ’approbation et entasse les profits
pour le marchand. L'Agence des Ventes pour votre ville pla
cera votre commerce sur une base solide.

CU——— . . ) . A y .
Ecrivez aujourd'hui-méme pour l'obtenir.

The Martin-Senour Co., Limited.

Les Pionniers de 'Industrie des Peintures Pares

MONTREAL. TORONTO. CHICAGD

.

REND
‘PROFITABLE
LE
COMMERCE
DES
PEINTURES.

VENIR A VOTRE MAGASIN-
POURQUOI

Vous voulez que beaucoup d'acheteurs de peinture viennent chez vous ce printemps >—Quels sont pratiquement vos
plans pour que votre désir se change en réal té? ’

Et d'abord, pourquoi viendrait-on acheter chez-vous?

Ce n'est pas tout de répondre: Parce que je vends de bonnes peintures fabriquées par d-s maisons de confiance.

Trés probablement votre concurrent vend aussi d'assez honnes peintures. Pour que vos peintures scient préférées,

'l leur faut avoir une grande force d’attraction. E!, a parler froidement, connaissez-vous, quelque part, une pein-

ture qui attirera mieux le client que les Brandram Henderson “"ENGLISH" Paint ? Penssz! j0% de pur b'anc de
_pblomb et 30% de pur blanc de zinc. -

Y a-t-il, quelque part, une peinture dont la valeur en durée soit aussi évidente ?

Et maintenant : Comment les gens vont-ils savoir qu’ils devraient acheter chez vous? Comment allez-vous les en
informer, le leur dire 4 tous? .

D'ordinaire ce dernier point—faire conpaitre—es' un travail considérable. Mais, cette année, il vous sera rendu
facile si vous vendez des Brandram Henderson “ ENGLISH" Paint. Nous avons déja élaboré un plan d'attaque
a votre intention. De votre magasin il s'étendra de tous cétés ; il portera la conviction dans I'esprit de vcs futurs
clients,—et il vous rapportera leur argent.

Voulez vous avgmenter votre commerce de peinture? Votre premiére démarche pour réaliser ce désir, c’est de
nous adresser dés aujourd’hui une carte postale.

BRANDRAM-HENDERSON

s LIMITED

Montreal Halifax St. John Toronto Winnipeg
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.

LE MARCHE

Les commandes pour les marchandises
de la saison se continuent cn assez gran-
de quantité, sans cependant avoir aucun
caractére d'achat spéculatif ou d'appro-
visionnement i l'avance. Les marchands
semblent plutot favoriser l'idée d'achats
modérés et souvent répétés,
dans l'ensemble,
considérables.

La demande pour la ferronneric en
général a beaucoup augmenté derniére-
ment dans les provinces du Manitoba,
de la Saskatchewan et de I'Alberta. Dans
plusieurs partics de ces provinces, le
printemps est arrivé, ce qui crée unc
grande activité. Les marchands de fer-
ronnerie en détail rapportent faire beau-
coup plus d'affaires qu'ils ne I'espéraient
il y a quelques semaines, Dans les pro-
vinces de I'Est, les travaux de construc-
tion ne sont pas encore commencés gé-
néralement, mais cependant la demande
pour la peinture et les huiles est assez
prononcée et les marchands feraient bien
de s'approvisionner libéralement,

quoique,
les ventes soient assez

EXPOSITION DE FERRONNERIE.

Lundi dernier ont eu lieu & Toronto
deux assemblées qui ne manqueront pas

d'intéresser le commerce. L'unc est I'as-

semblée du Comité exécutif de la Cana-

dian  Hardware Manufacturers Exhibi-
tors’ Association et l'autre du Comité

exécutif de la Ontario Hardware and
Stoves Dealers Association. A la pre-
miére les personnes suivantes étaient
présentes: M. M. R. Griffith, le prési-
dent. M. Griffith est le gérant de la Ca-
nadian H. W. Johnsmanville Co., a To-
ronto.  Adam Taylor, de Taylor-Forbes
Co., Guelph; H. P. Hubbard, de E. C.
Atkins & Co., Hamilton; T. W. Kirby,
de la Hamilton Stove & Hcater Co.; Geo.
Spence, The Steel Co. of Canada, Ha-
milton; F. M. Tobin, Tobin Arm Mfg.
Co., Woodstock; A. A. Bittues, Gillette

Safety Razor Co., Montréal; Chs. E.
Stewart, Jas. Stewart Mfg. Co., Wood-

stock; R. B. Johnson, Pinchen Johnson
Co., Toronto; David F. Griffith, B.
Greening Wire Co., Hamilton; J. Belling-
hurst, Bosckh Bros. Co., Toronto; Geo.
B. Dowswell, Cummer Dowswell Co,,
Hamilton; J. W. Moncur, Ontario Lan-

tern & Lamp Co.,, Hamilton; R. D.
Blackwell, Glidden Varnish Co., Toron-
to. ol

les personnes présentes
¢taient les suivantes: H. Occomore, pré-
sident, Guelph, Ont.; W. F. Macpherson,
Prescott, Ont.; C. W. Conn, Tillsonburg;
Weston Writey, secrétaire; John Caslor,
trésorier; Geo. Iiclestone, Bracebridge;
J. W. McGregor, Oakville; W. J. Carter,

A la scconde,

Picton, Ont.; E. J. Creeper, Owen Sound,
Ont.

Dans la matinée les deux groupes ont
tenu leur assemblée respective séparé-
ment. Dans l'aprés-midi a eu licu une
assemblée conjointe.

A l'assemblée de la matinée chacun
des groupes s’est occupé d'affaires con-
cernant l'intérét particulier de son As-
sociation. Les détaillants ont discuté
I'opportunité d’engager un organisateur
qui devra faire le recrutement de nou-
veaux membres. Au sujet de certains
projets de loi que les détaillants dési-
raient combattre, M. J.-A. Beaudry, se-
crétaire de I'Association des Marchands
Détailleurs du Canada pour la province
de Québec, avait été invité a faire con-
naitre aux membres du Comité exécutif
le travail accompli pendant 'année.

Dans I'aprés-midi, i 'assemblée du co+
mité conjoint, il a été décidé que la-pro=
chaine exposition de ferronnerie aurait
lieu a° Ottawa en février prochain, en
méme temps que la convention annuelle
des membres de la Ontario Hardware &
Stoves Dealers Association, et tous ceux
présents a cette assemblée conjointe
s'attendent 4 ce que au moins cent cin-
quante marchands de ferronnerie de la
province de Québec assistent a cette
convention et visitent l'exposition. Les
marchands de la province de Québec qui
pourront se rendre a Ottawa cn cette

ONE HUNDRED

IMPROVED DOMINION
PRIMERS N¢2.

DOMINION CARTRIDGE CO.L2

MONTREAL CANADA

LES CARTOUCHES DOMINION

Lorsque vous achetez les Cartouches Dominion,
vous étes siir d’obtenir les amorces les plus sensibles,
carelles sont faites par des ouvriers expérlmentés
aidés de machines modernes.

Lorsque I’amorce fait défaut, la douille ne vaut
plus rien.

Spécifiez les DOMINION lorsque vous comman-
derez des cartouches quelles qu ‘elles soient.

DOMlNION CARTRIDGE CO., LTD. ‘

MONTREAL, CANADA.

1

—
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EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT* - .



LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mars 1913.

Vol. XLVI—No 13.

ravages des éléments.

WINNIPEG 214 RUE OWENA. :

(uel Profit Avez-vous Fait I’An Dernier sur le Matériel a Toitures?

Tout dépend ENTIEREMENT de la qualité du matériel que vous tenez.

Beaucoup de marchands trés importants déclarent que le MATERIEL A TOITU-
RES BRANTFORD constitue la ligne la plus profitable de leur commerce. Nous n’en
savons rien, mais, ce que nous savons, c'est que le

MATERIEL A TOITURES BRANTFORD

est pratiquement INDESTRUCTIBLE.

Le Matériel & Toitures Brantford est A base de laine & longues fibres entiérement
saturée ' ASPHALTE PUR—un fluide minéral qui, depuis des sitcles, a résisté aux

Demandez notre brochure et les détails au sujet de Notre Grande Proposition Payante.

BRANTFORD ROOFING Co., Limited. - Brantford, Ont.

ENTREPOTS SUCCURSALES :

MONTREAL 9 PLACE D’YOUVILLE

-

-

PO ——————— 0 1—|_&>
, | ©® | @
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occasion peuvent compter sur une chau-
de réception.

LA SITUATION.

Les perspectives se font de jour en

jour plus brillantes pour le marché de la

ferronnerie. On y jouit d'une trés gran-
de activité ct les commandes continuent
a affluer. Les prix sont fermes sur toute
la ligne, mais ils restent sans change-
ment par rapport a ceux de la semaine
derniére.

La demande est considérable de tous
cOtés et pour toutes les lignes; mais on
remarque une plus grande activité dans
les départements de la peinture, des ou-
tils et des articles accessoires a la cons-
truction.

Un peu partout, on se prépare a l'ou-
verture de la navigation qui pourrait bien
étre précoce, cette année.

Nous cotons:

PLOMBERIE

Tuyaux de plomb
Les prix sont de 7.50 moins 10% pour
tuyaux en plomb et de 9.00 pour tuyaux
de plomb composition moins 10%.
Tuyaux de renvoi en font et acces-

soires ¢

Les escomptes sur les prix de la liste
sont: tuyaux légers, 60%; tuyaux moyens
et extra-forts, 65%, et accessoires légers,
moyens et ektra-forts, 70%.

Tuyaux en fer
Nous cotons, prix de la liste:

100 pieds 5.50
8 100 pieds §.50
1C, 14 a 20, base bte 4.65

Au charbon — Allaways ou égal
100 pieds 8.50
100 pieds II.50
100 pieds 16.50
) 100 pieds 22.50
3 100 pieds 27.00
100 pieds 36.00

N = e s N

Nous cotons net:
23 100 pieds 16.30
100 pieds 21.54
100 pieds 30.80

s W

Tuyaux galvanisés

Nous cotons, prix de liste:
100 pieds
100 pieds
100 pieds
100 pieds 11.50
100 pieds 16.50
1 100 pieds 22.50
3 100 pieds 27.50
100 pieds 36.00
100 pieds 27.07

N o e A TR A
ocowr L

wn

o

w
s

Nous cotns net:
23 100 pieds 22.20
3 100 pieds 29.19
33 100 pieds 30.70
4 - 100 pieds 41.75
Les escomptes sont les suivants:

Tuyaux noirs: 1 pouce et # pouce, 64
p.c.; 3 pouce, 69 p.c.; ¥ et 13 pouce, 733
p.C.; 2 a4 3 pouces, 75% p.c.

Tuyaux galvanisés: 1 3 8 pouce, 49 p.

c.; % pouce, 59 p.c.; # 4 4 pouces, 633 p.
c.; 2 a 3 pouces, 643 p.c.

Tuyaux en acier

2 pouces 100 pieds 8.50
23 pouces 100 pieds 10.50
3 pouces 100 pieds 12.50
33 pouces 100 pieds 15.00
4 pouces 100 pieds 19.25

Fer-blanc

Nous cotons:
Fer-blanc en feuilles

X. Extra par X et par cse 1.00
suivant qualité.
(Caisse de 112 feuilles, 108 1bs, net)
Au -coke — Lydbrook ou égal
IC, 14 x 20, base bte 4.45
(Caisse de 112 feuilles. 108 lbs. net)
Au Charbon—Terne-Dean ou égal
IC. 20 a 28 bte 8.25
(Caisse de 112 feuilles, 216 1bs. net)
(Caisse de 560 1bs.)
XX. 14 x 60, gauge 26 lb. 0.07 o0.07%

Feuilles étamées

X 30 gauge 24. 100 lbs.
x 30 gauge 206, 100 lbs.

72 8.50
72 9.00
Toles galvanisées “Canada”

Nous cotons: 52 feuilles, $4.75; 60

feuilles, $5.00.
Téles noires

Feuilles:
22 3 24
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45
26 ' 2.75 No 16 les 100 Ibs. 3.00 9/16 .. - 3.60
2 2.85 Brule, p. tuyaux 100 lbs. No 18 3.85 3.40
Toles galvanisées Brule, p. tuyaux 100 Ibs. No 19 4.70 & 3.30
Nous cotons & la caibse: Fleur [Extra pour broche huilée, 10c p. 100 Ibs. 1 3.30
Gorbals Queens de - Broche a foin § ) ) 3.30
Best Best Comet Head Lis La demande est faible, Vis & bois
2R G 4.50 3.95 4.50 4.25 Nous cotons net: Les escomptes a la liste sont de
206 4.30  3.50 4.30  4.00 Marché trés ferme, Lete plate, acier 85 10 ¢t 74 p.c.
22224 G385 345 385 3.50 4 No 13 $240; No 14, $245 et No 15, l¢te ronde, acier 80 10 et 74 p.c.
16-20 - 3.75 3.20  3.73 3.-40 32355, Broche a fon en acier coupe de Lete plate, cuivre 75 10 et 73 p.c.
Les prix de la marque Comet sont plu- 40 yeyr, escompte 25 p.c. sur la liste. : cte ronde, cuivre 70 10 et 734 p.c.
1ot a la hausse. o cte plate, bronze 70 10 ct 7} p.c.
Apollo PE— Plaques daclx: . o le boullie 62¢, huile crue sgc.
. 72 p ce vres 2, S &
101 0z=28 Anglais 4-35>  3/10 pouce 100 livres 2,80 Hete ronde. brOnlga(inaux b W ke
28 G.=Anglais 4.10 ' Zinc en feuilles 2
0 G. 3.85 . Nous cotons:
-,4 G Fi L‘c marché est fcrm‘c.‘ Wright No 3 doz. 8.50
:,, o 3.60 Nous cotons: §8.75 a $9.00 les 100 1bs Ordmaires doz. 4.75
03 200G 3.45 Coudes pour tuyaux Dashboard C. 'B. doz. 9.00
Moimns d'une caisse, 25¢ de plus par Nous cotons a la doz.: coudes ronds l\olz doz. 7.00
100 livres. ordinaires 75 feuilles, $1.10; 6o feuilles, Pemts, s0c¢ extra par doz.
28 G. Américain équivaut & 26 G. An- §1.35. ct polis, Go feuilles, $1.60. Tordeuses a linge
clais. - fexil Broche moustiquaire Nous cotons:
Petite tole 18 x 24 52 teutlles 4.45 Treés ferme et a la hausse Roy: i
! O : B g , yal Canadian doz. 47.75
Petite tole 18 x 24 6o feuilles 4.70 Nous cotons: broche noire, $1.55 par Colonial doz. 52.75
Soudure rculeau de 100 pieds. Safety doz. 56.25
Les prix sont plus élevés de 1c par lb. Broquettes }{ Z. E. doz. 51.75
Nous cotons: barre demi et demi, ga- p boites i frai = N apid doz. 46.75
rantie, 30%; do., 27%4. “Wiping”, métal sz: b)gitc: ; frr;'{:‘gze é§ et 128 p&. pyraogon doz. 54.00
| 5 et 10 p.c. Bi 1
pour plombiers. A valises 8 et 124 p.c. icycle doz. 60.50
QUINCAILLERIE A tapis, bleues Bo o Moins escompte de 20 p.c.
Boulons et noix A tapis, étamées 8o et 15 p.c. Munitions
Trés ferme et a la hausse. A tapis, en barils 40 p.c. L'escompte sur les cartouches cana-

Nous cotons:
Boulons a voitures Norway ($3.00) 50

et 10 p.c. )
Boulons a voitures carrés ($2.40) 6o et
10 p.c

Boulons a voitures ($1.00): grandeurs, §
et moindres, 60 et 10 p.c.; 7/16 et au-
dessus, 55c.

Boulons a machine, § pce et au-dessous
6oc.

Ball 100 lbs. 11.20

Boulons a machine, 7/16 pce et au-des-
sous, 57Vc.

Doulons a lisse, 8 et plus petits, 60 et
35 et 10 p.c.

Boulons a lisse, 7/16 et plus gros, 50 et

5 p.c.

Noix par boites de 100 1bs,

Nous cotons:
Noix carrés 4c la 1b.-de la liste
Boulons a charrue, 50 et 10 p.c.

[.a broche barbelée est cotée $2.423%
les 100 livres 3 Montréal.

Crempes a clotures

Fer poli $2.60
Fer galvanisé 2.80
Broches pour poulaillers
ix 20 x 30" 4.10
ix 30 x 36" 4.75
b x 22 x 24" 5.00
}Yx 22 x 30" 6.30

L'escompte est de 60 p.c. sur la liste.
!x 20 x 24" 3.40
Y x 22 x 36” 7.50

Broche galvanisée, etc.

Nous cotons:

No 9 les 100 lbs. 2.30
No 12 les 100 lbs. 2.453
No 13 les 100 lbs. 2.53
Poli bralé:
No 0aog les 100 Ibs. 2.33
No 10 les 100 lbs. 2.35
No 11 les 100 lbs. 2.42
No 12 les 100 lbs. 2.60
No 13 les 100 Ibs. 2.70
| No 14 les 100 lhs. 2.80
No 13 les 100 1bs. 2.83

Coupées bleues, en doz. 75 et 123 p.c.

Coupées bleues et 1 pe-

santeur 60 p.c.
Sweeden, coupées, bleues

et ornées, en doz. 75 p.-c.
A chaussures, en doz. 50 p.c.

A chaussures, en uqts 1 1b. 60 et 10
Clous de broche

Nous cotons: $2.40 prix de base, f.0.b.,
Montréal,

p.c.

Clous coupés

Nous cotons: prix de base, $2.60 f. o.
b, Montréal.
Clous A cheval
Nous cotons par boite: No 7. $2.90;
No 8, $2.75; No 9, $2.60; No 10, $2.50,
avec escompte de 10 p.c.
Fers i cheval
Nous cotons f.o.b.. 3 Montréal:
Ncverslip crampons, § le cent 3.8
No2 No1
et plus et plus
grand petit
I“crs ordinaires et

pesants, le qrt 3.00 4.15
Neverslip crampons 7/16, le cent 2.40
Neverslip crampons 3, le cent 2.60
Neverslip crampons 9/16. le cent 2.80
Neverslip crampons 5/16, le cent 2.00
Neverslip crampons §, le cent 2.20
FFer a neige, le qrt 4.15 4.40
New Light Pattern. le qrt 4.35 4.60
IFer “Toe Weight” No 1 3 4 6.75
[Ffeatherweight Noo a 4 ! 5.75
Fers assortis de plus d'une grandeur au

haril, 10c & 25c extra par baril.

Chaines en fer
Trés ferme,
On cote par 100 1bs.:
3/16 No 6 : 10.00
3/16 exact 3 8.50
2/16 full 3 7.00
! exact 3 6.50
H 6.50
5/16 4.40
8 3.90
7/16 3.8
3 3.70

dicnnes est de 30 et 10 pour cent.
Plomb de chasse
Nous cotons net:

Ordinaire 100 lbs. 10.00
Chilled 100 1bs. 10.40
Buck and Seal 100 lbs. 10.80
METAUX
Antimoine

Le marché est sans changement, $10.75
a $11.00.
Fonte
Nous cotons:
Carron Soft -

25.50
Clarence No 3 24.50
Fer en barre

Plus ferme.
Nous cotons:
l'er marchand base 100 Ibs. 2.15
I'er forgé base 100 lbs. 2.30
Fer fini base 100 lbs. 2.40
Fer pour fers a cheval-
base 100 lbs. 2.40

Feuillard mince 13 3 2 pcs base 3.20
Feuillard épais No 10 base 2.25

Acier en barre
Nous cotons net, 30 jours:

Acier doux base 100 Ibs. 0.00 2.23
Acier 3 rivets base 100 lbs, 2.10 2.25
Acier a lisse base 100 lbs. 0.00 2.25
Acier a bandage base 100 Ibs. 0.00 2.25
Acier a2 machine base 100 lbs. 0.00 2.25
Acier a pince base 100 lbs. 0.00 2.95
Acier a ressorts base 100 1bs. 2.75 3.10

Cuivre en lingots

Le marché est faible et les prix sont
en baisse de 25¢ par 100 livres.

Nous cotons $18.75 a $19.00 les 100
Ibs. Le cuivre en feuilles est coté a 27c
la livre.

Etain en lingots

Nous cotons: 54c a 543c faible les 100
Ibs. .

Ce métal se fait de plus en plus rare
sur les marchés primaires et les expé-
ditions diminuent.

Plomb en lingots

Plus faible,



_ __LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mars 1913.

Vol. XLVI—No 13.

S EanAa e
r~-:i~';“=,=';.:z~:‘3:.~::..n et U]

RABOTS  THE CAAPIN-GTEPHENS (0.

EN BOIS PINE MEADOW, CONN,, E.U.A.

VIS MORROW
NOIX MORROW
:FOREUSES MORROW

1in'y a rlen de mieux falt nulle part. Insistaz pour que votre fournisssur
vous donne les articles fabriqués par “"Morrow".

THE JOHN MORROW SCREW & NUT CO., LTD,
Ingersoll, Ont.

Théatre National Francais
Semaine du 31 Mars 1913

‘As-tu vu la R’vue ?

(par PIERRE CHRISTE et ARMAND ROBI)

Nous ne perdons jamais un
client une fois qu'il a com-
mencé a faire affaires
avec nous.

POURQUOI

Parceque nous sommes en
mesure de lui donner satis-
faction sous tous les rap-
ports Nos marchandises
sont strictement les MEIL-
LEURES qui soient sur le
marché et nos prix sont les
mémes que chez les manu-
facturiers d’articles infé-
rieurs. Ainsi donc, achetez
les meilleurs.

Cowan & Britton Limited.|
GANANOQUE, Ont.

Couplets, Pentures, Articles de Ferron-
nerie pour Constructions.

3

Matinée tous les jours.

Nous cotons: $4.75 a $5.00.

$2.40; 26 a 40, 50 pieds, $2.00; 100 pieds, 2} pouces 0.92
Zinc en lingots $3.60; .311 és 50, x%o pieds, $4.oc_);d51$e‘| 60, 2% pouces l-g,'
e . 100 pieds. $4.25; 61 a 70, 100 pieds, $4.50; 3 pouces 1.30
I\:(‘qm(i(xcx:;nt;:)(lj]:(’;t_ _tgag f$0.l'_tf les 100 li- *' i 80; Koo pieds; 500 Nox Booret 838
e © 9745 7.75 & Doubl(e ‘Dnamsond, 100 pled$56: 04325 1 pouce 0.3:
3000 26 a 40. 35.45: 41 a 50, $0.25: ST a1} pouce 0.37
HUILES, PEINTURES ET VI- 60. $0.75; 61 a 70. $7.25; 71 a 8o, $12.50; ,i :mucc O-i\"
TRERIE Rt a 85 $7.75: 86 4 9o, $8.50; 91 4 093 3 pouce 0.34
Huile de lin $10.00 2 pouces 0.07
e Vert de Paris pur 21 pouces 0.76
Nou~ cotons au gallon, prix nets: hui- Nous cotons: 2! pouces 0.8
Hui'e de loup marin I'arils a pétrole 0.00 0.19 2% pouces 0.0%
Nous catons au gallon: Drum de 50 a 100 Ibs 0.00 0.20f 3 pouces 1.0;
Huile extra raffinée 70C ll’)”'”” di: 25 1bs. I 009 0'203 3} pouces -
% 3 vortes de paprer, 1 1b 0.00 0.22% 4 pouces 2.1.
. Essence de térébenthine _ Roites de f?rﬂ;lanc. 11b.  o0.00 0.23} Méme escompte que pour toutes !
Nous cotons 63¢ le gallon par quantite  Roites papier. 3 b, 0.00 0.24% charni¢res d’acier poli.
de 3 gallons et 7oc le gallon par baril. Joites fer-blanc, 3 Ib. 0.00 0.25% FERRAILLES
Blanc de plomb Cables et cordages ; La Ib
'.'\Inrch(- trés ferme. Rc_<t_ M:mi]l._1 base Ib. 0.00 o0.17 Cuivree fort et fil de cujivre 0.00 o0.1!
Blanc de plomb pur 8.25 l“-‘rltlsh Manilla base 1h. - 0.00 0.13 Cuivre mince et fonds en
Blanc de plomb No 1 7.60 Sisal . base Ih. 0.00 o0.12 cuivre 0.00 0.0%
Blanc de plom No 2 7.30 T.athyarn simple base Ib. 0.00 0.12 Laiton rouge fort 0.00 Q.10
Blanc de plomb NYo 3 7.00 Lathyarn double base Ib. 0.00 0.12% TJ.aiton jaune fort 0.00 0.0%
Blanc de plomb No 4 6.75 Tute base Ih. 0.00 o.11 Laiton mince 0.00 0.0
Pitch Coton base Ib. 0.00 o0.25 Plomb . 0.02} 0.0
Nous cotons: Corde & chassis  base Ib. 0.00 0.34 Zinc 0.00 0.0}
Goudron pur. 100 1bs. 0.70 o SO Papiers de Construction La tonne
Goudron liquide. brl 0.00 4.00 Trés ferme. T]:er ffm'gé Nod'[b is d 0.00 12.50
: e Nous cotons: “er fondu et débris de
. Peintures préparées Taune et noir. pesant 0.00 1.80 machines No 1 0.00 16 0"
Nous cotons: Taune ordinaire. le rouleau 0.00 0.35 Ilaaves de noéle ) 0.00 12.%0
Gallon 1.45 1.90 Noir ordinaire. le rouleau 0.00 0.43 Tiontes et aciers malléables 0.00 0.00
Demi-gallon 1.50 1.95 Goudronné. les 100 lbs. . 0.00 2.25 Picces d'acier 0.00 5.0
Quart, le gallon ‘1.55 1.75 Papier A tapis, les 100 lbs. 0.00 2.60 . La 1b
En boites de 1 1b. 0.10 o.11 Papier i couv.. roul. 2 plis 0.00 o0.75 Vreilles claques 0.00 0.00
Verres i Vitres Papier 4 couv., roul, 3 nlis 0.00 0.93 PLATRE '
Les prix sont trés fermes. . Papier surpsise. roul. 15 [b8: 0,00 040 pizie anéle de sable. foh, ai chue 5.8
Le marché Belge augmente continuel- Charniéres (couplets) No 840 Pliatre dur (Hard Wall), f, o. b.. 20
lement ses prix, 1% pouce 0.67 tonnes et nlng 10.4
Nous cotons: Star, au-dessous de 26 1% pouce . 0.75 Plitre nur (Plaster Paris. en ba-
pcuces uni: 50 pieds, $1.85; 100 pieds, 2 pouces ‘ 0.81 rils. sur char 2.1
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| Le Hache-vnande JEWELL e Maxwe <
> >

Est une machine de fabrication canadienne qui travaille vite, facilement et cst $

absolument digne de confiance; il est d'un prix qui en rend la vente facile.
[
Fait de quatre grandeurs, avec I'équipement complet de couteaux $
pour toutes sortes d'ouvrages. ¢
‘P
Demandez le catalogue de Hache-viande, de Laveuses, de Barattes, b
etc., de Maxwell & ‘
‘D
. <
DAVID MAXWELL & SONS, St. Marys, Ontario. ;
\ <
Agence a Montréal : 448 rue St-Paul
Scies Maple Leaf
Nos Scie
sont trempées
au moyen
d'un procédé
secret.
Satisfaction
garantie, e wame tiar - SHURLY.DIETRICH CO., LIMITED, Galt, Ont.
o
— .

Durant la semainc terminée le 25 mars, Rue Verville Park, Ave Extension, maison, | magasin, 1 logement, 1 ctage,
la ville a émis 51 permis de construire quartier Bordeaux; 2 maisons, 2 lowe 3¢ classe; cout prob. $6,000, Propriétai-
) . 1 de $2 . 1 ments, 2 étages, 3¢ classe; cout prob. 1e. Cailloux. Letane, 280 Ru Havre,

M golt: fotal Ce $210,550 pour fen nou: $4.000. Propriétaire, Cannon, J. W, 3413 Rue Mance ¢t Fairmont, quartier Lau
vellesy constructions et de $5,060 pour  \'¢ryille. ricr; 3 maisons, 7 logements, 3 ¢tages,
les réfnrations. Rue Ambherst, quarticr St- Jacques; 1 3¢ classe; coat prob. $21,000.  Propri¢-

L hiff i-d . d It maison, I magasin, I garage, 4 ¢tages, taire, Arnovitz, S., 1925 l\])]i\nddt
55 BIUREEY EEUSREOUSHERIINCINONT A8 classe; cout prob. $87.500. Proprictai- Rue Ste-Marguerite, qulrt\cr St-Hen-
repartition par quartier et donment le o [ égare Lt-c, 273 St-Paul ;1 maison, 1 écurie, 2 étages, 3¢ clas-

2 g v 273 X -
cout anproximatif de chaque construc- “Ave du Parc et Ave Bickerdike, quar-
ton, moins les détails des permis au- tier Laurier; 1 maison, 1 logement. 1 —
dessous de $1,000, €tage. 3¢ classe; cout prob. $1.600. Pro

ous ,b . priétaire, Morrisset, Mrs., 45 Montcaln. Frappez Levez Enfoncez
_ Quartier Coat Rue de la Roche, quartiecr  St-Denis;
Bordeaux $6,000 | majson, 2 logements, 2 étages, 3¢ clas-
Duvernay 1,700  se; cout probh. $2000. Propriétaire, FFa-
'mard 1,350 thtrg:ll J. D., 2030 Dc'la Roche, )
iy Jg;o Rue St-Hubert, quartier St-Denis; 1

maison, 3 logements, 3 étages, 3c clas-

Hochelaga 14,900 sc: cout prob. $4.000. Propriétaire, Du-

Laurier 39,800  breuil, M., 3020 St-Hubert,

Mont-Royal 7,000 Rue Bois de Boulogne, quartier Bor-

& A deaux; 1 maison, 1 logement, 2 étages, Marteaux  Doubles Serres

i\"nt're~Damc de Graee €99 3e classe cout prob. $2,000. Propriétai- sid ol ———

."I’meau 578 e, Muggerl ge. Chs, 3a Fortunc, Le marteau le plus commode qui soit.

“te-Anne : 150 Rue St-Hubert, quartier St-Jean-Bap- Tl:rezém:lpraﬁ! CVenguplr!om es Mar-
1 1 3 =~ 2 chands de Gros Canadiens.

S lenis 7,800 tiste; 2 AR 6 logsments, 3 etfl'gc§' I) arrach les clous droits sans besoin

St-Georges 12,300 3¢ classe; cot)prob. $14,000. Propriétai- o e

St-Henri 2060 ¢ Lavigueur.=}, P., 223 Visitation.

StJacques 87500 , ue Reine Marie, quartier Mont Reyal DOUBLE CLAW HAMMER CO.

1 maison, 1 logement, 3 étages, 3e clas-

St-Jean-Baptiste 14,155 se; cont prob. $7,000. Propriétaire, Hou- 453
St-Joseph 500 le, Joseph, 1868 St-Urbain. ) ) Broadway
Si-] 2 Rue St-Viateur et St-Urbain, quartier

o o aent 490 [ aurier; 2 maisons, 4 magasins, 6 loge- Bl'00k|y||,
St-Louis 10,200 pents, 3 étages, 3e classe; cofit prob. N.Y.
Ste-Marie 2,550 $15,000. Propriétaire, Boileau, Pol 8

w’  epe————  St-Viateur. ). .
Total $215,610 Rue Ontario, quartier Hochelaga I
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se; cout prob. $2,000. Propriétaire, Vé-
zina, Ulric, 72 Quesnel.

Rue Chamblv, quartier Hochelaga; 1
maison, 2 logements, 2 étages, je clas-
se; coat prob. $1,500. Propriétaire,, Bour-
que, A., 2029 Ontario Est.

Rue Chambly, quartier Hochelaga; 3
maisons, 9 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coup prob. $7.000. Propri¢taire, Bour-
que, A, 2020 Ontario Est,

Ion arriere du No 365 Panct, quartier
Ste-Marie; 2 maisons, 4 logements, 2
étages, 3e classe; cout prob. $2,500. Pro
prictaire, Bergeron, Théo., 283 Anﬂwrst.

Rue Cadieux, quartier St-Louis; 1
maison, 1 logement, 3 étages, 2¢ classe;
cout prob. $1,500. Propriétaire, Baltazar,
Mlle B., 92 Cadieux.

Rue Papineau et Notre-Dame; quar-
tier Papineau; rép. 1 maison, 1 manufac-
ture, 2 étages, 2¢ classe; cout prob.

2.500. Propriétaire, Canadian Rubber
Company Ltd.. rue Notre-Dame Est.

Rue Ste-Catherine Est. quartier  St-
Louis; rép. 1 maison, 1 logement, 1 ma-
gasin, 3 étages, 2e¢ classe; cout (;I)rol).
$1.000. Propriétaire, Mousseau, J. G., 35
St-Jacques,

Rue Su-Paul. quartier Est; rép. 1 mai-
son. 2 magasins, 3 étages, 2e classe;
cout prob. $1.800. Propriétaire, Duches-
neau, Duchesncau & Cie, 281 St-Paul.

Rue Cadieux, quartier St-Louis; rép.
1 maison, 2 logements, 2 étages. 2e clas-
se; cout prob. $2.500. Propriétaire, Sacks
Chs.. 428 Cadieux,

Rue Dorchester. quartier St-Laurent;
rép. 1 maison. 2 logements. 3 étages. 2e¢
classe; cout prob. $1,700. Propriétaire,
Shalinsky, J., 119 Dorchester O.

Rue St-André, quartier Duvernay;
rép. 1 maison, 2 logements, 2 étages, 3e
classe; cout prob. $1,000. Propriétaire,
Bayard, E., 1092 St-André.

Rue Peel, quartier St-Georges; rép. 1
maison, 1 logement, 14 étage, 2e clas-
se; cout prob. $11,500. Propriétaire, Ca-
plan [state, 30 Ave Summerhill,

Ruce Hotel de Ville, quartier St-Denis;
rép. 1 maison, 2 logements, 1 étage, 3¢
classe; cout prob. $1,500. Propriétaire,
Calvé, E., 3275 Hotel de Ville,

Rue Cadicux, quartier St-Louis; rép.
1 maison, 1 logement 1Y} étage, 3e clas-
s¢;  cout prob. $3.500. Propriétaire,
Bloom, C. D., 700 Cadicux.

RENSEIGNEMENTS COMMER-
CIAUX

(Suite de la page 335)

Shawinigan Falls; Ed. Bergeron & Théo.
Descoteaux, Shawinigan Falls: Az. Mail-
lette 2 Théo. Ricard, Yamachiche; Er-
nest Précourt a C. B. Morissette, Trois-
Riviéres; Hormisdas Landry a Caisse
Populaire St-Maurice, Trois-Riviéres;
J. B. Desbois a Veuve Hubert Boisvert,
Trois-Riviéres; J. Rochefort i Jos. La-
course, Trois-Riviéres; Thos. Aubry a
I. Desaulniers, Trois-Riviéres.

Transports

J. Clément a Honoré Clément, Grand-
Mere; Jos. Lord a Banque Nationale,

St-Boniface; L. Desmarais a Ph. Rheault
Shawinigan Falls,

Bail
Hector Dontigny a Arthur Boulanger,
Grand'Meére,
Testaments

Léger Boucher a Victor Boucher, St-
Barnabé; Narcisse Dupont 3 Ed. Du-
pont, St-Sévere; Arcus Gélinas 3 D, Gé-
linas, St-Elie; Louis Dussault a Alf.
Dussault et al, Trois-Riviéres,

Jugements

J. A. Vandal vs. Geo. Tiffault, St-Sé-
verin, $28.11: Camille Carry vs, Wilbrod

Généreux, Trois-Rivieres, $25.25; Dé-
chéne & Poulin vs, Imp. Com, Grand-

Mére, Grand’Mére, $44.00; Jos. Bussiére
vs, Jos. Gaudry, Shawinigan Falls, §l7.85
Chs. Dion vs. Alex. Olsen, Trois-Rivié-
res, $29.00; Victor Mfg. Co. vs. S. Du-
gal, Trois-Riviéres, $46.07; Blais & Fre-
re vs. Fred. Boisclair, Trois-Riviéres,
$4.65; T. Marcotte vs. William Coté,
Ste-Flore, $33.15; Beaver Stove Co. vs.
Eug. Vaillancourt, St-Raymond, $s50.75;
Veuve Alex. Bertrand vs. Alfred Clou-
tier, Trois-Riviéres, $26.00; E. N. Beau-
dry vs. J. E. Poirier, Trois-Riviéres,
$4.80; Onés. Roy vs. Arnold Désilets,
Ste-Angele, $40.90: Price Bros. vs. Adol.
Dessureau, Ste-Thécle, $28.00; Veuve
Aldem Latour vs. Ulric Gaudet, Trois-
Riviéres, $13.00; Bondy % Beaulac vs.
\Wilbrod Gagné., Trois-Riviéres, $22.50;
Sinai Doucet vs. Jos. Lambert, Trois-
ivieres, $27.67; S. Frigon vs. Anthyme
hibault, Hervey Junction, $18.86..

Rabot Stanley pour I'ajustage des portes.

rectement ciseau mécanique

Lv

~ Stanley Tools

> -
Ce nouveau rabot fera des mortaises pour bouts, plaques de face, planchettes;
écussons, etc., sans le secours de gouge ou de ciseau.

C'est aussi un rabot de chemin supérieur pour atteindre
le fond des rainures et autres dépressions paralléles A la surface générale du bois

No. 171 —Longueur 11 pouces; pesanteur, 3 Liste, $2.75.

= Vos clients qui empioient des outils, s'intéresseront A la circulaire spéciale que
nous venons d= publier et qui donne une excellente description de ce rabot.

| §t%nlc.yllulo.& Level Co.

EW BRITAIN.CONN.USA.

De fait ont peut 1'appeler cor-

pour tenir les

Ils annonceront tout votre stock.

CATALOGUE SUR DEMANDE.

THE [urnin RULE (70.0r (PANADALID,

WINDSOR ONT.

La progression du Dominion ouvre un marché plus vaste et nos ma
chandises sont les mieux établies dans leur ligne.

REGLES ET CALLONS DE MESURE

On les demandera. Ils donneront satisfaction. Ils sont faits au Canada.

C’est une bonne raison

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Il n’y a qu’un
de faire

Pour disposer de
’argent et en
tenir compte,

Le Voici

seul vrai moyen
les choses.

SA perfection est reconnue par

toutes les nations de la terre—
212 différents genres de Commerce
ont témoigné de sa supériorité sur
tous les autres systémes pour

Enregistrer les ventes

Prévenir les pertes
Sauvegarder les profits

Protéger l'intégrité de 'employeur et
des employés

Assurer la satisfaction des clients.

Plus de 500 modéles et grandeurs — tous sont distinctement différents les uns des autres et la différence est basée sur

les conditions particuliéres du genre de commerce. -

Au :un magasin n'est trop petit —aucune institution n'est trop vaste pour étre administrés parfaitement sans une Caisse

Enregistreuse National.

Qui que vous soyez, quoi que vous fassiez et ol que vous le fassiez — si vous disposez d'argent ou tenez des

comptes, écrivez-nous et rendez-vous compte de la sorte et de la grandeur de Caisse Enregistreuse National

qui réponde & vos besoins particuliers.

THE NATIONAL CASH REGISTER COMPANY
1 et 3 Rue Notre-Dame Ouest, MONTREAL, Qué.

Fabrique Canadienne, Toronto.
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Les 'l‘nbunaux

COUR SUPERIEURE

——

ACTIONS

Défendeurs Demandeurs
. Boucherville:
Desmarteau, J, B, i
Desmarteau, Elie
Grand’Mére

Gauvm Eugéne
Georgia Turpentine Co.

Grand’'Mére

Pipard, Lorenzo
: Brégent, A, E.

Lachine

Pauzé & Gohier
Matjsonneuve

Gauthier, Jean
Guertin, Eugéne

Parc Terminal
Robillard, F. X,

Aquin, M. J.

Plante, V-
Parc Termmal 5,
Brunette-Plante, Marguerite
L ETTP
Pointe-Clairé
La Villé de Pointe-Claire
Legault, Gédéon
. St. Andrew East
Ladouceur, A. E.

Jackson Savage Ltd. J. A.

Rapillard

St-Célemn
Beln cau, Gédéon

' Can, D;m'y\s 8pll¢:s Co, Ltd.

I'oruer, C&_ 2

eorges

;—“, e
Mon- . %t-Godefroy
tants  Janelle, L. J.
‘ Prieur, R.
© Ste-Marie
125 I‘urmcl J. A

153

117

162

725

s

7 148

1783

305'

Massxco!lc, O & Coté (Montrcal)
Bernard & Co.
Ste-Martine’
Brault, jslionp sdas
v 'Bedard A. R
St Flerre aux-Liens
« Terrebonne

Dcs;ardms’"Ls Henri. -
Clément, Joseph (qutreal)
Dnpras, J. O. Jos.

Trois-Riviéres

2 Racetté ~Hector

Léonard Bros.

Valleyfield

Nerney, Salim M.
Knouri, Salim, M,
Nerney & Knouri
La Cie Bénéficiaire des Cons.

Verdun

Prieur, R.
Waterloo

Robinson, E. L.
O’'Gilvie Flour Mills Co. Ltd.
. S B .

Hébert, L. O.

Cxc\ E.quitable ‘

610 -

125'

178°

202

Weatmohnl

Lariviére, Adélard: X
Massue Sucécs Jos. A

COUR SUPERIEURE

JUGEMENTS RENDUS

Défcnd.curs
Lachine
Paquette, Ludger
Hamon, L.
Lachine

Paquette, Ludger

Grier, B, Ltd.

Maisonneuve
Martini, Mike

Campeau, Nap.

St-Alexis
Morin, Registe =~ ©

Empire Cream Separ Co Ltd.

Ste-Anne de Bellevue
“Ville Ste-Anne de Bellevue

Paiement, J. W.

St-Canu!le de Bellechasse

TlSl, MlChCl

¢

Vaudreuil Sta.
Lacasse, J. H.

Bournival, L. O.

Nicolas, V.

18

-

) Mon-
Demandeurs tants

130

r
471

334
410
107

472

' MONTREAL,

Faxtes a Montreal

Simonds Canada Saw Company, Lxmlted

de

i

SIMONDS

A DENTS DE LANCE LARGES ET ETROITS

deux fou1 ouvrage des autres.

.Av..“|

. ,1_..*,_.- I TN

Coinmanaez les mamtenant

e S .

DEUX SCIES REMARQUABLES

Les Passe-Partout CRESCENT GROUND

Vos clients payent volontlerl donble pnx pour ces scxes, parce qu |ls savent qu |Is feront

votre fourmsseur.

VANCOUVER.

L T T . Swi memgios
i

RS —

—p—

S "R

T2 S

BN ECRIVANT AUX wno‘ﬁéiu'is.'mnz R PRAX COURATS
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Systémes Goodyear
pour
Coum -Trépointe et

Cousu-Chausson

H

Machines “Consolidated”
" a monter
d’apreés la

Méthode Manuelle

MACHINERIE 0 CORDONNERIE

Pour toua Travaux depuis la Mue en F orme
" jusqu’au Finissage.

Presses

a découper les tiges

Modéle C.

achines
MRapldes

| “Standard’
" A visser les semelles

|

Machines Davey a
cheviller bois
avec
bigorne

Rues Lagauchetiére et Ste-Monique.

Machines & Enfoncer les clous protége-talon --. Machines & Estamper, & Charger, a Poser, a
Fraiser, & Gouger, & Veerrer et a Finir les Talons---Machines a clouer “Loose Nailer”” et Machi-
nes & Bonbouter--Machines & Cimenter, & Poncer et & Parer--Machines & Entoiler les Premires,
“Série Gem'--- Machines & Poser les Oeillets --- Oeillets. Cambrillons, Brosses, etc.

Montréal Qué.

United Shoe Machmery Company of Canada

o
L

IN BCRIVANT AUX ANNONCEURS, CITBZ “LE PRIX COURANT™
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' == - i ———— — - ;——-‘-L:‘
La proportion des pertes cat_uéu par lefeu au Canada
est, on e,nit bunooup-p]ubcd;ﬂd q&edu;la plu- |
gm :if fautdodc: avoir m” & tous les moyens
e protect] on pon:bln deqelqy re qu'ils soient. " T !
commigrgant principalement BGdin'de fmektre 4 labri des !
Hammes, ses Jigrea et pa gxmqui contiennent la consignation b
i || de toutes les opérations de sont magasin et sans lesquels il - :
' ne peut établér son bénéfice en fin d’année. !
révoyants et procurez-vous safis tarder un coffre- i i :
forts hF iocombuatibquui préaervcnvo. llvrcs et nle;:n N | Le meilleur ”t l.e o Ch“e ? ; :
. || en cas d'incendie. . . i . - Nous offrons du-VERRE ANGLAIS fait |
5 dans notre propre usine. |
{ CTHN O ceste plus profitable aux marchands
; quincailliers et aux marchands généraux i
f o en ce qu'il est trés facile & couper mais
I . presque absolument incassable. !
i Nous serons heureux de vous fournir }
| " tous les verres de toutes descriptione. '.
i "
: Demandez les catalogues illustrés et les
' listes de prix & 'ﬂ
i ;
i | ° o
1 ,_ PILKINGTON BROS., Limited
i Eorivez-nous pour tous rdn.dlgnmonb & co sujet. Ruellé Busby - = . Montréal
f M. A.YOUNO. N,E. BEDARD; & Aﬂ.'.? IQGLITON : y. :
’h AUSSI A% - ;
: THE GANADIAN YORK SAFE CO'Y TORONTO, Rue Mercer ; WINNIPEG, Rue du Marché
: , VANCOUVER, Avenue Columbia :
‘|| HAMILTON, Oat.  SHERBROOKE, Q. ' |
1 : ] L
" v . &
COUR DE CIRCUIT " Labre Menard & Ville Marie i
; , — L.;br? Gauthier, Blanchq (Mont- ey i Loui Vietort
A AR - ' réal) «- _Shory, ary Louisa ictoria il
; JUGEMENTS RENDUS Mon. Labre, Anna (Montreal) Aline Maud (épouse de Ste- i
| Défendeurs Demandeurs tants Denis, A. M. D.. 930 venson, James Boswell)

Ste-Justine

| Laferriére, Télesphore

! -Delisle, R. 52

Ville Marie

. Laird, Paul _
Bélanger, Alex. 113 °

7y Central Rallway Co. of Canada

Crédit Foncier 2xoq;4

Ville Marie |
. ?‘

Commissaires d'Ecoles.pour la
Ville Marie Mun, du Village de Marieville

Crédit Foncier 32.{5

COUR SUPERlIEU,RE‘ =T Wills, C. J. & Sons, 1ére classe Ville St-Pierre
———— o -Sauvé, J. O.
ACTIONS u Vills Mule Lowry, J. T. 1%
; aon- " ' G Siid ; . s .
i Défendeurs Demandeurs _tants Churest; F_’ M. A Cotton, C. M. 250 _Westmount y
: oliette . . Maguire, E. D.
i ] * Ville Marie . Charlebois, Julien 1200

' Tarier, Charles Gaspard de La-

naudiére- Taillant
Davis, F. M. et al,

Cdstonguay, M.-Lse (épouse de,

2¢me classe Brosseau, Jos.)

Brosseau, Jos, '&. Cie.. s

L

COUR SUPERIEURE

. Longqeui] : n(%outjreault, M. 505 '
;Stér(l)dall;(zdFoundry & Machinery . Ville Max‘-’fe JEGEMENTS SERRNS Mo
h ‘ Prévost, Elz. * 900 R ceyee, Fuclide Défendeurs Demandeurs tants

Maisonneuve

Gauthier, Frs.

| St-Lazare .
B
L] 2
» Labre Rozon Deéalda
R b 4 -5 T 1 L P L P,

"

Blanghctte, A. E. 2700
Vo

e e —— i s s @ s ey me—— ——. e

= Crédit Foncier 16174 _
" Vﬂie Marie

Rosinweig, Rosie O, (veuve de
Solomon, Sxmon) .

Lachine |

v, - Boyer, H. O:

Lamothe & Champou& 121
Laval des Rapides

Solomon, H. o " La Ville Laval des Rapides

Crédit Foncier 1078

- siqe v iere see

Ouimet, L. E., 4éme classev

e I

¥ iwee i 81 AN
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{ L’ORG ISATION GILLETTE § )|

% BTN Un Immense Succés. .
- [ - eier o

Tous les hommes de cette Organisa- T e~
tion Gigﬁtgg bien'balancée et efficace,
n’ont qu'un seul but ultime—augmen.
ter la popularité etl'usage des Rasoirs
de Sureté Gillette.
R Cha u‘e.démargh'e_

dng;lg manufac-
. t_urc,zib. comptabi- ¢

lité=et la publicité

esty faite en ‘vue
| dir‘elient satisfait
¢'=il:meﬁ:ﬁl'lo'usia’ste.'~

(B3]

Dans cette heureuse
Organisation, YOUS,
le Marchand-Détail- -
lant, avez été et étes
un facteur essentiel.
Lorsque votre talent
personnel d’habile
'vendeur travaillede
concert avec notre
fabrication et notre
publicité, les résul-
tats sont plus que satisfaisants pour vous
¥ et pour nous. Depuis des annés, le Gillette
.a diiment dominé le marché Canadien des
rasoirs. C’est le rasoir en faveur duquel
WEP tous les marchands éclairés déploient leurs
§ Aacs ¥ meilleurs efforts. Etes-vous de ceux-la?

The Gillette Safety Razor Co. of Canada, Limited.
Burcan et Manufacture — Nouvel Edifice Gillette, Montréal.

0¥ 50 30T N0 S it ) i

ARy S JarE
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||j LE PACIF IO mg;m,
CANADIE N ,
De Ia Garc Wludnot pdnr ~ 2
\ ... BOSTON, pOWELL. *g.00 .., *Bpopm.. oo
TORONTO, CHICAGO, 80 a.m,, "xooop,m et
*1L.18 pm, poanOR NORD. s A
OTTAWA. 18.05 a.m,, §8.40a.m., t9.15a:m., 14.00 -
p.m., 7.45p.m., *9.50 p.m., 'xo.so p.m.
- 'SHERBROOKE :et LENNOXVILLE, *8.35 a.m,, :
. fs.oo_ p.m., *7.35 pam.
HALIFAX et MONCTON, *7.25 p.m. : _
8T-JOHN, N. B,, *7.25 p.m, - ..
« ST-PAUL, MINNEAPOLIS, *9.50 p.m, .. Copie d'un Témoignage de
WINNIPEG, VANCOUVER, *10.30 p.m., '
De 1a Gare Viger pour
QUEBEC, 19.00a. m.. *1.30p.m.,*s.00 p.m,,*11.30 p.m, JESSE PERRlN
TROIS-RIVIERES, *9.00 a.m., *I.3op.m., *5.00 Fenelon Falls, Ont.
| ISHAPV?;NI"’G&P?AL.I:; ',’eothRAND'MBRE ®
a.m., *1.30 p.in. 9 “Je trouve que la Courroie en Cotton Piqué est
JOLIETTE, {8.15a.m., {9.00 a.m., {5.20 p.m. encore préférable & celle en cuir, parce qu ‘elle
SAINT-GABRIEL, {9.00 a.m:, {5.20 p m.
OTTAWA, *8.30 a.m., *5.45 p.m. adhére mieuxa la poulie et fonctlonne 8an8 secousse’
SAXNTE-AGA HE .45 a.m.,  i1.45 p.m., .
t4.00 _ -
NOMININGUR,i 1.45 p.m., 14.00 p.m, t
(* Quotidien., ' (f) Quotidien, excepté dimmanche.(§) D B l C
qu?:nche seulement. (i) Sa;nedlapnulem 4 omlnlon e mg o',
LIMITED"
7! BUREAU DES BILLETS 10 RUE ST-JEAN ‘
'141-143 rue Saint-Jaoques MONTREAL
' EDIFICE DOMINION EXPRESS _l = s ~
- l: _ —
g e "St‘Lmbet\t e A u Clarenceville Pigeon, A.. 52
Adamson, Jas. E. o Dufty, Alfred = "ll'da'onneﬁe ’ .
5 . Ross, D M, . 114 Brunet, A. 54
, . De Scnnevxlle, Adéle (de)
= . 8t anbert Graceville ' Fortiér, J. E.
Synck, Alex,
Lamontagnc, Paul Alphonse ' . Ewing, S. H. 31 l(lhonnenvl
Kcmpton. IJ- F !533 a .:
Joliette Auger, Jos. o
St-Polycarpe Baril, P. L. & Co.’ . _Bouchard, A. .1
Delage, Marie-Louise (épouse de The National Coffee & Spice Co. 44 - MaiSonneuve
Cooker, Alex.) . » oot »
Orkin, J. D. & Co. Ltd. 295 Lachine ‘Asselin, Jos. Sr, | o
Lapointe, Wm, o777 Levites, H. 23
St'ROM“ Beauregard, J. A. 5o . Melsoincsve..’
Fra Adélard oo SN - S
pplel’Cu: Laiterie St-Laurent 228 Lachine ﬁ?&er. Jos Ty )
Addison, w"I’.a alias Edward e ... Faille, 2. 2
11 R ¥
;"lu;;lcwl..achme 36 Gagno',} Jos ud“m““ <
COUR DE CIRCUIT ¢ P .
Charette, Narcisse ' ! M Ysﬁgt'ler, L et al i
I Cohen, L, (de) et vir, 46 - Malsonngnv,e :
JUGEMENTS RENDUS
Mon- Lachine - “Brigette, J. Co ti o« v ‘
Défendeurs . Demandeurs tants Giroux, Alfred i Si.. ... .. ..Pigeon, A. 11
Cartierville Patton, J. 31 Maisonneuve
: S . 2 Lachmeh - W o Lapierre Truus ’
Deslauriers, Frangois Sr, . Smith, J. S. : < ' o5t Gouiet P A 4
Cardinal, S. 6 Strachan,J F. et al_ 21 F R '“5
Champlain L Htisqhneuve v B aisonneuve
Dubord, H. e ~ Senécal, J. A‘ & Gie: .
? Letourneau, O. 67 Lepage, Geo. v i ﬂx Ab el J p
e e d s = a
v P OF P BETSETIN A ek Pl CRAWIERY W
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Des;atdms lix 7 Fiset Cu ' R '
2 4 ! t, thbert Roy, P.'Alp; . "1 . * g
: Trudeaw, 0. 12 . ~ DumashA. 19 . 7 Dupont, - J.-G..* * 18
;. Moniztal Ouesy 8 Franoia de Brompton Verdun 3
M Jv E. : Levasseur P . A _— ' :
Dufort, ” ¥ & .y Gooper, Robert . '
u ufort, N 58 Ewmg, S. H. n.:g‘_al L o Chartier, C.'(de¢) 26
m B" St-Hytcinﬂxe A Verdun .
Tuénb]‘:y'c Pro » - " Amyot Wﬂfnd Lepa L
ock Cit; obacc Co. Ltdi ‘ y » J. E.
y o 97, &rtutxc Adv. Novclty Co.- 53 ”Bejrlincr Gramo' Co.:Ltd. 29
Nicolet ’ : L
o Voo Ste-Justine Verd t
Chapdelaine, J. O, Lifersidre " = '
ortier, J. O. Ltée 52 3_{;;:;‘;:(;f?ﬂhut et Laferriere, Aubertin, Ovila . L ‘
Nominingue Delisle, R. 45 A Collette, ? 35
'Denig Roﬁ}éo St-Lmbett Verdun .
bster, ; ' o :
: ebster, W. R. & Co 30 Armstrong, A, F. » Maillet, Auguste - - '
,. Pont Chlmu Mitchell, R. w. 5 Gunn, Langlois & Cie Ltée 45
Aqum, Odilon , St-Pierre Verdun
X Delisle, ‘R. 30 L Roch '
eger, Roc Marchand Eugcnc
Québec Stinson Reeb Build | : i :
Jones, Frank " crscgu‘f.‘;i. 90 ' L 62
¢ | Abraham, A. A. 30 ) o Verdun
. Quyes, Oulies St-Remi :
Kenhedy, J. F,~ - Therrien, Alex. - Brosseau, D, Henrj
Lo Fortier, J. M. Ltée 55 Equitable Fire Insurance Co. 42 McLoughhn, J. 75
5 : ! =te
;1 St-f:onsunt Sault-au-Récollet '« ¢ - Verdun
: Pomer Nap. - . Leduc, Adélard L M:amct,' Augaste - s
z y Kelsey, W S et al. 7 Cousineau, M. - 68 . Lefebvre, L. J. .51
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est garanti cuire
également et par-
faitement.
n’hésitons pas A
dire que ce poéle
est parfait sous
tous les rapports.
Il vous sera profi-
table d’en avoir un
échantillon en ma-
gasin.
tenez pas les poe-

les mais en avez

Nous

Qourrdies Sﬁééiales

Nos Courroies sont recouvertes de
notre Ciment Imperméable et peu-
vent &tre e au froid ou & la
chaleur sans- danger d'étre gﬂtéec.

D K. McLaren,

Limited

351, rue St-chquu.
NTREAL,

 TeL uu. 4904-4905 ot 7248

Si vous ne

"drons un & bas prix pourva que personne 1ié vende
nos poéles dans votre ville,

The .lames Smart Mfg, Co.
- .. LIMITED.
ggogwm.s, .

Oniirfo;

besoin pour votre propre usage, mous vous ¢n ven- ||

BN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”

Beaucoup de gens ont réuui en
affaires et attéint’Te sommet par
leur aptitude A prendre l'avis et
d absorber les idées des autres,
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Verdun
Bélair, Vital
Handy, R. 60
Viauville
Clarke, W, L.
Aird, J. M. 7
Westmount

McDougall, A, W.
Arnton, E, M. (de) 50

Westmount

Astell, Albert

Labelle, A. 14
Westmount

McDougall, James
Cooper, W. J. 6

Westmount
Peck, W. G.
Ritz Carlton Hotel Co. of Mtl. 97
Westmount
Suckling, H. M,
Graham, J. 11
Westmount

Donahue, P. J.
Blair, J. W. et al 64
Westmount
Suckling, H. M.
.Cote, J. G 10
Windsor Mills

Arthur .
.Fortier, J. E. 40

Tousignant,

Wotton

FFortin, F,
Bennett, W, G. 29

LA LOI LACOMBE

—_—

Employés Employeurs
Albert Raza .. .. . . Ernest Boyer
Albert Trudel .. .. .. Jos. "Grégoire
Jos. Poirier Gaicty Theatre Co.
Emile Lambert .. . G T. R Co.
Hormisdas Piché .. . L. Dagenais

Wm. Desjardins .. .. Sir MacDonald
Henry Gagnon .. M. L. H. & P. Co.
Davoy Walter .. Laprés & Lavergne

.comme suit:

Ventes par les Shérifs

—_—

Du 28 mars au 4 avril 1913
District de Beauharnois

—Alexandre Pollock vs. John Pollock.

Une terre sise et située dans le canton
de Hinchinbrooke et connue et désignée
sur le plan et au livre de renvoi officiels
du dit canton de Hinchinbrooke, sous
le numéro quarante ¢t un B (No 41B),
du troisiéme rang du dit canton,

Pour étre vendue a la porte de 'église
paroissiale de la paroisse de St-Patrice
de  Hinchinbrooke, dans le comt¢ de
Huntingdon, vendredi le quatriéme jour
d’avril prochain 1913, 4 onze heures et
demie de I'avant-midi,

District de Chicoutimi

—Les Commissaires d'Ecoles de  la
Ville de Chicoutimi vs. Adolphe Becau-
licu,

“ Tout ce lopin de terre ou emplace-
ment faisant partie du lot connu au ca-
dastre officiel de la ville de Chicoutimi,
quartier est, sous le numéro neuf, a
prendre du coté est d'icelui, lequel mesu-
re 05 pieds de largeur sur le chemin ac-
tuel, mesure précise, ¢t se¢ trouve borné
au sud-oucst par le dit chemin, au nord-
est par la riviéere Saguenay, du cuté sud-
est par Joseph Dufour, et du coté nord-
onest par Amédée Boivin, avec batisses
Mt toutes dépendances.

2° Une petite pointe de terre de for-
me triangulaire, de superficie inconnue,
formant partie du lot numéro ncuf, du
cadastre susdit, et joignant le terrain
ci-dessus en premier lieu décrit, laquelle
pointe est bornée par la riviére Saguec-
nay, et a, i cet endroit, environ 45 pieds
de largeur, peut-étre moins que plus,
sur la profondeur qu'il y a en ligne droi-
te, du sud au nord, du coté de Amédéc
Boivin, depuis la rue Racine i se ren-
dre a la riviére Saguenay, et est bornec
en profondeur par la rivié-
re Saguenay, comme susdit, d'un c6té
a l'ouest par Amédée Boivin, de l'autre
cOté au sud-est par le terrain en premier
htu décrit.

3° Tout ce lopin de terre ou emplace-
ment comprenant: (J) Une partie du lot
connu et désigné au cadastre officiel de
la paroisse de Chicoutimi, sous le nu-
méro 73A du premier rang nord-ast du
canton de Chicoutimi, lequel, de_figure
irréguliére, mesure cinquante deux pieds

— -~y ——

et demi de front au ¢hcmm pubhc ac-
tuel, et 120 pieds de Targeur 4 sa profon-
deur, et est borné au nord-est par-
chemin public, au sud-est partie par T:-
burce Bergeron et partic par Dame Del-
phine Guay ou leurs représentants vers
le sud-ouest par le terroin du séminaire
de Chicoutimi, et vers le nord-ouest par
tic par Jean Perron et partie par lé
terrain ci-aprés désigné; (K) Une lisie-
re de terre formant partie’du lot 73A du
cadastre officiel 'du premier rang nord-
st du chemin Sydenham, du canton de
Chicoutimi, contigu du coté nord-ouest
au terrain décrit au paragraphe J, la-
quelle mesure six pieds de largeur sur
trente pieds de profondeur, et est bornée
au nord par une ligne. paralléle au pan
sud-ouest de la maison de Jean Perron,
érigée pres de ce.terrain et distante de
40 pieds du dit pan, au sud-est par le
terrain décrit au paragraphe ], et de
tous les autres cotés par le terrain  de
J(an Perron, et (L) le droit de passage
a pieds et en voiture dans une rue de
dix pieds de largeur, les clotures non
comprises, sur le front de I'emplcement
de Jean Perron, formant partie du lot
numéro 73A, du susdit cadastre, et situé
au nord-ouest du terrain ci-dessus dési-
gné, pour communiquer du chemin -au
dit terrain ci-dessus désigné,

Pour étre vendus au bureau du shérif,
au palais dc justice, - Chncouuml le
premier jour d’avril prochain, 3 dlx-hcu-
res de l'avant-midi,

District de Joliette

—Corporation de la paroisse de St-
\H)honse de Rodriguez vs. Ed. McCar-
V1

Une terre située en la paroisse de St-
Alphonse de Rodngucz connue aux plan
et livre de renvoi officiels du cadastre
de cette paroisse, comme étant le lot

"numéro trois B'(No 3B) du :troisiéme

rang des Augmentations -Kildare, con-
tenant en superficie environ cent cing
(103) acres de terre, plus ou moins; bor-

“néc devant aux terres du deuxiéme rang,

derriére a celle du demi-rang des dites
Augmentations, d’'un ¢6té -3 Dame Julie
Brien dit Desrochers ou rcpresentantsn
ct de l'autre coté au défendeur ou repré-
sentant, I

Un immeuble étant la mome du cotk"
est du lot numéro quatre'A {No 4A) -dir'
troisi¢me rang des Augmentations dpl
Kildare,~'des plan et livre de:rénvoi of-:
ficiels du caé) stre de la dite  paroisse,
ayant cette moiti¢ environ:cing arpents
de largeur sur treize.(13) de profondeur,

L' ESCABEAU

“HERCULES”’

Le vendeur le plus populaire sur le
marché.

Aucun autre n’est aussi fort. Il est
pourvu des attache ‘‘Fautless” ce qui
I’empéche de s’ouvrir ou de se fermer
lorsqu’on s'en sert. Absolument rigide. .

Satisfaction garantie.
Demandez le catalogue illustré ‘‘D.”

The Stratford Manufacturing Co., Limited. Stratferd Ont.

A FY MM& Rue_St-Paul..

I TCP

Feutre et Papier

N'IMPORTE QUELLE QUANTITR

Toitures Gondronnéu (Roofing) prétes 4 poser, 2 et 3 pltse
Paplers' de Construction,
Produits du Goudron.

Papier d’Emballage Brun et Manille,
Fabricants du Feutre_ Goudrono&
“BLACK - DIAMGND" e

|
Alex. McArthur & Co., leltEd i

82 RUE MCcGILL, MONTREATL -

Manufacture de Feutre pour Toitures: Rues du Havre et Lognn
Moulin 2 papier, Joliette, Qué., _

2y

Feutre & Doubler et 2 Tapisser:
Papier 4 Tapisser et 4 Imprimer.

B

"'EN ECRIVANT AUX ANNONCE%S "CITEZ “LE PRIX COURANT”




LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mars 1913,

'
i

Vol. XLVI—No 13.

| Montréal et A'l"oronlo.

9.00 a.m., 9.40 a.m., 7.30 p.m., 10.30 p-m.

*Wagons Buffets, Salons et de Lecture sur trains
de jour, et Dortoirs Pullman éclairés & I'électricité
sur trains de nuit.

LA-SEULE ROUTE A DOUBLE VOIE.

L*International Limited”

LE MEILLEUR CONVOI DU CANADA.

Quitte Montréal pour Toronto et Chicagod 9.00 a.m.,
tous les jours,

QUIPEMENT DE PREMIERE CLASSE

'Montréal ‘et Ottawa.

Quitte Mon (réal 4 8.16 a.m", et 4 .30 a.m.

Arrive 4 Ottawa 4 11.30 a.m., et 4 12.15 p.m.
-Quitte Montréal 4 3.55 p.m., et 4 8,00 p.m.

Arrive 3 Ottawa 4 7.10 p.th., et 4 11.15 p.m.

Trains 4 9.30 a.m., et 4 3.55 p.m., tous les jours diman-
che excepté ;2 8.16 a m., et 8 0o p.m., tous les jours.
Wagons Salons et Buffets sur tous les convois. Wagon
Salon-Buffet-Observatoire Pullman sur les convois de 3.55
p.m., et de 8.00 p.m.

. BUREAUX DES BILLETS BN VILLE:
122 rue St-Jacques. Tél. Main 6gos, ou gare Bonaventure.

Achetez le meilleur

Corde pour Chassis, marque "Hercules”
Corde de Coton, marque "Star’
Articles de Vétements, en Coton,

Ficelle de coton, 3 et 4 fils

n vente dans toutes les Principales Maisons de Gros.

The Hamilton Cotton Co.

HAMILTON, Ont.

Anthracite et Bitumineux.

Expédié par voie ferrée ou voie d'eau & tous
endroits de la Province de Québec.

GEORGE HALL COAL CO.
OF CANADA. LIMITED.

. y
126 rus ST-PIERRE, MONTREAL,

CHARBON
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Pour

Plus Malléable

Accessoires pour cibles métalliques.

Cable Métallique
LE FOIN

%)

s i...Dure plus longtemps

et meilleur marché que le MANILLE

. Commandez en un rouleau échantillon et vous augmenterez votre Commerce: de
Céble Pour Le Foin.

CABLE METALLIQUE pc.;mr ,til:er les' mgchines a battre, pour les déménagements, efc.

Nous manufacturons toutessortes de cibles métalliques pour. teutes fing, -

‘Graisse pour- cibles métalliques.

The B. Greening Wire Co., Limited

HAMILTON; ONT.: «%". 4 - WMONTREAL, Qué. - ' |
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plus ou moins, avec un terrain et autres gy les plan lwre de renvoi officiels " le No 105, h‘ﬁbdwmon du lot No
vatisses y érigées, de la dite patolsse de St-Ignace du Co- 180, des p de remvoi officiels

Pour étre’ vendus a la porte de I'égli-

se'de la paroisse de St-Alphonse de Ko-
droguez le vingt-quatrieme jotr d’avril
prochain, & une heure de I'aptés-midi.

—L’abbé Joseph Lavaltée vg Georges
Dugas et al,

1 Un terrain situé dans la paroisse
de St-Damien, comté de Berthier, dis-
trict @e Joliette, connu et désigné com-
me €tant le numéro vingt-six (26) des
plan et livre de renvoi officicls pour la
paronssc de St-Damien de Brandon.

° Un morceau de terre attenant a
u:lun ci-haut décrit (le No 26 du huiti¢-
me rang), connu comme faisant partie
du lot No 25, du dit cadastre officiel
pour la paroisse de St-Damien (p. 25),
de 5 arpents de large sur environ 12 ar-
pents de profondeur, & partir de prés
du lac lda, qui couoe le dit lot & aller
au cordon qui sépare le huitiéme rang
du neuvieme rang; borné d'un coté par
le No 26, ci-dessus décrit, et de l'autre
coté par le No 24, avec batisses.

Pour étre vendus en bloc comme une
scule et méme 1mmcuble, 4 la porte de
I'église de la paroisse de St-Damien,
district de Joliette, le troisiéme jour
davril prochain 3 onze heures de Ia-
vant-midi,

District de Montréal

—Alex, Desmarteau vs, Jos, Briscbois.
Un emplacement situé en la pdroisse
de St-Ignace du Coteau du Lac, dans
le district de Montréal; borné en front
par le chemin public, connu et désigné

© teay du Llc comme étant

le numéro

cent ving ttc (124), contenant qua-
tre- \mgta ds de largeur suf le de-
vant, ct ouze pieds de ‘largeur en
arnere thoins, ave¢ les batisses
%us—crl

de la -pardisse de St ce du Cotecau
edu Lac, le 4 avril 191 tu heurés a.m.
—P. J. Conrval vs. Euclide Racette.
Deux lots de terre sis et situés dans
le quartier Delorimier, de la cité¢ de
Montréal, fortant le coin sud-est de
I'avenue Mont-Royal et de la rue Par-
thenais, connus et désignés sous les nu-

6
Pour &t‘t thdu a t‘portc de I'église

méros cent quarante-neuf et cent cin-’

quante, de la subdlvmon officielle du lot
originaire numéro neuf, des plan et livre
de renvoi officiels de la Cote de la Visi-
tation, avec les batisses dessus érigées.

Pour étre vendus au bureau du shérif,
en la cité de Montréal, le troisiéme jour
d'avril prochain, a dix heures de Pavant-
midi,

—Frank Labelle vs. Wilbrod Corbeil,

1° Un lot de terre situé dans le quar-
tier Notre-Dame de Graces, de la cité
de Montréal, connu et désigné sous le
No 108, de la subdivision du lot No 180,
des plan ét livre de renvoi officiels de
la paroisse de Montréal, borné en front

" par la rue Botrel, étant le No 279, de

la subdivision du dit lot No 180, des dits
plan et livre de renvoi officiels,

2° Un lot de terre sis et situé dans le
quartier Notre-Dame de Graces, de la
cité¢ de Montréal, connu et désigné sous

de la paromsse de Montréal; borné ‘en
front par la rue Botrel, étant le No 279,
de la subdivision du dit lot No 180, des
dits plan et livre de renvoi officiels, avec
maisort en bois ¢t autres batisses dessus
érigées, .

Pour étre veddus au bureau du shérif,
en la ¢jté de Montréal, le troisiéme jaur
d’avtil’ prochain, 4 onze heures de Ja-

. vant-midi,

District de Québec

—Ed. Demers vs. Wm'Wllcpx

Les lots Nos 216A et 216B_(deux’cent
seize A et deuv cent seize B) des sub-
divisions du lot No 98%216A ~ et 216B
(quatre-vingt-dix-huit—deux cent seize
A et deux cent seize B), du cadastre of-
ficiel pour la paroisse de Notre-Dame de
Québec *“Banlieue”, avec en plus une
peme lisiére de terrain mesurant 3 peu
prés un pied de front par & peu prés
cinquante pieds de profondeur, i étre
pris sur la partie sud-est du lot No 217B
(deux cent dix-sept B) de la subdivision
du dit lot uuméro quatre-vingt-dix-huit,
du dit cadastre officiel pour la dite pa-
roisse de Notre-Dame de Québec, étant
un lot de terre situé Avenue Bourlama-.
gne, avec les batisses dessus construites,
circonstances et dépendances.

Pour étre vendus en bloc au bureau
du shérif, en la cité de Québec, le qua-
triéme jour d'avril prochain, i dix heu-
res du matin, '
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La Piblicité sous toutes ses formes, est le
levier des affaires.

C'est dans ce but que nous mettons a la disposition de nos lecteurs, différentes brochures relatives
a la pratique commerciale et qu'ils

Tout commergant désireux de voir prospérer ses affaires devrsit ne pas rester indifférent & ce
axiome mais s efforcer d’étudier les théorémes qui en découlent.

La Publicité Colonlale . . .. . . .
La Publicité en Allemagne c s e e

La Défense des Petits Comnercants par la Publicité .
La Réclame dans le Rapport avec les affalres et fe *ubﬁiﬂté

Le Carnet d’Un Homme d’Affaires . . _.
La Vente par'CorreSpondance. o

“ LE PRIX COURANT = 80 Rue Samt-Denis, Montréal

pourront se procurer A nos bureaux aux prix suivants :

Prix 35c.
Prix 35c¢.
. Prix 25¢c.
Prix 50c.
Prix 13c.
Prlx 35c

~

) BN tgmm'r AUX moucnm CITRz “LE PRIX covmr !
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'La plus grosse quantité débitée  La plus haute qualité livrée

J - Les prix les plus avantageux du marche

Production Journalidre 17,500 barils

m—

o

Correspondance Sollicitée

- N e ==, T A e

Savoir acheter est la clef du succés dans les affaires; ,
Il y a souvent Plus d’argent a fan'e dans l'achat que |
|dans la vente. . :

" Notre - énorme prodyction nous permet de vous faire | . |
des prlx tres avantageux Ny

- g o ————
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e e Ecrlvez-nous pour Cotatmns et B |
- . i
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1

Nous avons beaucoup d’ engxals en stopk_ e

Nps marques sont les m,ellleures qui smely suréemarcha. !
4 - “ - Nos prix défient toute concurrence. e i i

4 s Aeee
Searen

¢ Nous pouvons: vous vendre des chars d’engrais i
~ complets tels "que SON, GRU, MIDDLINGS, i
" FARINE D’ENGRAIS, etc... Nous mettons dans

vos chars I assortiment qus vous désirez.

Pourquoi acheter de la farine forte quand vous
n'en avez pas besoin ? Nous ne vous vendrons
que la quantité qui vous est nécessaire.

Demandez ce que vous voulez
et quelle quantité de chaque sorte

The CANADIAN MILLING AGENCY

- 9 Rue 8T-LOUIS, VICTORIAVLLIE, Qué.



ILE PRIX COURANT, Vendrcdi. 28 .\Iars 1913. Vol. XLV]—NO 13.

Pour fanre des affalres |

Au point de vue de I’épicier, tout dépend de la '|
demande existante pour' les marchandises qu'il a en .'
stock. C'est pourquoi le

Sirop de Blé dlnde
Marque “Crov:s

est vendu par tous les é epncxers Il apporte des affai.-
res parce 3 u’il est d'une demande nationale.

on demande la Marque “Crown?®, a
cune autre marque de Sirop de Blé d'Inde ne sera I
acceptée. il

La Marque “Crown”, est connue par tout le |
Canada comme le siro idéal pour la table et la
clientéle vient la ou E’. Marque “Crown®’, est
vendue.

C'est la saison et le moment d’emmagasiner la
Marque ““Crown®’. Vos clients apprendront avec
plaisir que vous la tenez—et elle sera pour vous une
source constante de profits.

n
,4‘ |”
%

La demande est créée—Vous n’avez qu’a y répondre.

“_ The Canada Starch Co. Limited ”

Manufactpfiers des EDWARDSBURG BRANDS.
MONTREAL,  CARDINAL,  TORONTO, BRANTFORD,  VANCOUVER.



