
Depuis plus d'un demi-siècle, le mérite et l'intégrité, ont contri.
bué a maintenir la haute réputation des Produits Laitiers de

,%BOROR'
GAILOR ~ Les clients connaissent et apprécient les

13méthodes hygiéniques de Borden et ils achè-

be rth sgnw e.teront les 'Marques Bordend même si le prix
S CN5ËSEDMI en est plus élevé que celui des autres mar-

ques.
LA MARQUE PAR EXCELLENCE

DEPUIS 1857

BORDEN MILK COMPANY, Limited
MONTREAIL

(liNI ES AM4,PNCEURë& PAGE 31)
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.Vous

Voulez -

étendre

vos

affaires,

*nyest-ce

pas ?

'l'out marchand progressif est sremient et toujours à la rechertlu. de
iiaoy.nI tendanît à augmenter ses ventes Les affaires peuvent être BO0NN ES,
le iiiiti-clîîmmul progrt-&siI les veut MEILLEUItS Danîs le hut <d'attirer e.t de
retenmir lit clivsi-tèle. il vous faut dem ilareIîali ieliihs q1ui ainènetît îElI 1 jl

tenant eît i*t recotiiiiatidaiit les

Essenâes culinaires

cmo C " a d e

ES ~ JONAS
p

n

.r'

vous ête en mesure d'offrir -à "vos -clients des articles étbi ,ou _y eréer une.
bonne impression en faveur de votre n4gasin, .p arce qu'ils donnent tr,»jours,d&..-,
résultats satisfaisqints. -lis 'sont le ;prc$toty.pe -de *l'excellénc,&~~~f4tju~.-
hautement appréciés par les dames qui n'emploient que le MEILLEUR dans3
la préparation des mets. Si vous voulez attirer et retenir la clientèle, vendez les

EssencesCuiars'Y.

JONAS*
Voyez où en est votre stock.

HENRI JONAS &i CIE@~
FABRICANTS.

Maison Fondée en 1870.

389 et 391 Rue St-Paul,Motél

Mr 011111

Montréal.
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Un dialogue sur la cherté de la vie,
montrant les qualités du marchand
comme vendeur.

Le Consommateur, à l'Epicier-'Est-il un antidote
cherté de la vie ?"

contre la présente

L'Epicier, au Consommateur-"Oui ; je puis vous recommander fortement
"Les Fèves Cuites Simcoe." Voici une boîte de Fèves Cuites Simcoe que
je puis vous vendre à dix cents. Le prix n'en est pas plus élevé qu'en ces
derniers années. Elles vous coûtent un peu plus que la quantité égale de
fèves blanches sèches, et, cependant, celles-ci sont prêtes à servir. Si vous
le désirez, je puis vous fournir ces Fèves Cuites Simcoe avec sauce Toma.
tes ou Chili. Chaque boîte contient assez de nourriture pour vous et
votre famille et comporte autant de puissance nutritive qu'une livre de
steak. Si vous mangez les Fèves Cuites Simcoe, vous défiez la cherté de
la vie."

Le Consommateur achète 6 boîtes de Fèves Cuites Simcoe et rentre chez
lui heureux de savoir qu'il a trouvé un moyen de réduire le coût de
l'existence.

On crée facilement la vente des FEVES CUITES "SIMCOE" et le mar-
chand qui ne tient pas cet aliment populaire est certainement désavantagé.

DOMINION CANNERS Limited
Hamilton, Canada

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURAN'I



PRIUX COI I1tANT4Dans la liste qui suit. soi-t comprises uniquer, rut les ularquts %pécialvrs (le niarchandises dont les maisonp, Ind1iquées en Caractère
noirs. omit l'agence oa la représentatiou directe nu Canada. ou que es maîisons îî'aiacturent cl. s-mêèmes. Les prix indiqués le sont
d'après les derniers renseignemtents fournis par leç aj.ý-îtq, r.-présentants ou ,maitifactueiers eux-mCrnîes.

WALTER BAKER & CO., LTD.
La lb.

Chocolat, Prime No
i, bte 12 lbs., pains
de ilb. et 4lb. 0.33
Chocolat ài la Vanille,
btc de 6 lbs. 0.44
German's Sweet, à
s, et ibtcd(te61bs. 0. 26
Breakfast Cocoa, bte
de i/s, i. i. i s., 12
lhs. ta box et 5 lbs.
tins. 0.39
Chocolat sucré, cin-
quième bte 6 lbs.
pains de u/5 lb. 0.20
Chocolat sucré, Ca-
ratas, bte de 6 lbs. 0.32

Regtsered Falcon Cocoa (Soda
Tgado-ulark chaud ou froid), btes

de 12 lbs., i lb. tins. 0.34
Caracas Tablets, cartons de 5c,

40 cartons par boite 1.25
Choc'olat sucré, Auto, bte de 6 lbs. 0.32

Ces prix sont F.O.B. Montréal.
BRODIE & HARVIE, LIMITED.
Farines préparées de Bradie La doz.

Red XXX pqts de 6 lbs. 3.10
Red XXX pqts de 3 lbs. i 6o
(:rescent pqts de 6 lbs. 2.90
Crescent pqts de 3 lbs. i.50o
superh pqts de 6 lbs. 2.70
Superli pqts de 3 lbs. 1.40
Buckwhecat pqts de 3 lbs. i .6o
Buckwheat pqts de 6 lbs. 3.10
Griddle-Cake pqts de 6 lbs. 3. 10
Griddle-Cake pqts de 3 lbs. i .6o

Cartons contenant i doz. paquets de 6
lbs. ou i doz. paquets 3 lbs., sans charge
extra.

L. CHAPUT, FILS & CIE,
Montréal.

Thé Noir Ceylan '*0w1' La lb.
No0 5., I l). 30 Ibs. par cse 20C
N o 5. 4 Il). 30 lbs. Par cse 21C
No i o, I l). 30 l1>s. par ce 26C
No 0 0, Il). 30 lbs. par cse 27c
No i ,1Il). 30 Ibs. par csc .32C

No 1.5. l). 30 Ibs, par ce 33c
No 30, I l). 30 lbs. par ce 40C
No 30. l). .30 lbs. par csc 41[c

Thé Vert Ceylan "Owl" La lb.
No 5, I l). 30 lhs. par cse 20e
No 5. i l). 30 lbs. par cse 21C
No 10, 1 s. 30 lbs. par cse --6c
No 10, s. 30 lbs. l)ar ce 27c

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

rýýý.caisse, 6o paquets de 1
IL, $3.0o.

Caisse, i20 paquets de i
SOA lb., $3.00.

Caisse, 30 Pqts. 1I l). et
6o pqts. i lb., $3.oo.

Caisse de paquets de 5e, contenant 96
paquets, $3.00.
CIE. CANADIENNE DES PRO-

DUITS AGRICOLES
- Montréal

L ait Latiretitia cse 12 lpi11tc 1 .50
Lait Lauirontia ce 2o chopines i .50
Lait Latrentia csc 2,4 denliard, 1 .20

WILLIAM CLARK
Montréal

Conserves La daz.
Viandes assorties I S 2.25
Coînpressed Corned Beef 15 2.25

Conipressed Corncd Beef
Lunch Hani
Lunch Ham
Ready Lunch Beef IS $2.25
Geneva Sausage IS 2.50
English Brown IS 2.10
l3onclcss Pigs Feet is 2.10
Sliced Smnoked Beef 4s i.5a
Roast Beef IS 2.25
Ready Lunch Loaves, Veau

jamibon, Boeuf, assortis
fi tto
Boeu f Bouilli
IlocU f Bouilli
I>oeuif Bouilli

Pork and Beans,
}Por< and Beans,

b)oites plates
Por< and Beans,

sasuce tomates

Pork and
Pork and
Pork and

plates

3.7;
2,.2;

3.50
3.73
4.23
3.-50
3.50
2.50
3.75

i.6o
2.7 *
2.23
3.75

13.00

sauce tomates 2S 0.%3
sauce tomates

3s 1.1;
boites hautes

3s 1.33

Beans, Plain
Beans, Plain
Beans, Plain, boites

is o.6o
2S 0.95

33 1.15

Iu rteau., Wil1li ams &Cie. Lim ité e
(Maison de Confiance fondée en 1892)

Le plus grand choix d'instruments de Musique au Canada

PIAN089 PIANOS - AUTOMATIQUE3o
PHONOGRAPIIE8, GRAPIIOPIIONES

des plus célèbres fabriques du Canada, des État-Unis et d'Europe.
Le seul endroit où vous puissiez vous procurer ie merveilleux 'Phonola" <Phonographe

Pathé) jouant les disques à saphir et à aiguille.

Nous sommes aussi les seuls représentants des 3 célèbres fabriques de PIANOS

"CHICKERINCI "NEW SCALE WILLIAMS" 111EYNNIS & CO.",
reconnus par les plus grands connaisseurs comme les meilleurs J'IANOS du monde.

Prix spéciaux pour argent comptant ou avec conditiond rde paiements pour convenir aux acheteurs

Bureau-Chef et Magasin Principal: No. 316 rue Ste-Catherine Est, Montréal.
Succursale: No. 131 rue Sparks, Ottawa.

LE PRIX COURANT, Vendredi. 28 Nlar., 1913. Vol. XLVI-No i %.
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MELASSE
D A COSTA & CO.
Mélasse "Extra Fancy" des Barbades.

L'étalon de qualité-Demandez-la à votre fournisseur en

gros et n'en acceptez pas d'autre. Voùs pouvez vous la

procurer chez tous les meilleurs épiciers et courtiers en

gros de Montréal et de Québec.

FFPUR FIABLE Des fois et des fois
DIVAIci il a été prouvé que les

Pickles de Rowat éta-
blissent des relations
très étroites entre le

marchand et ses clients

-- Les PICKLES
N'héitezpasde ROWAT

N'hésiez pa ET LA -

a prendre en stock et à recommander le SUEPIIFM801
SODA APATE'sont deux lignes de

haute qualité et d'une"COW BRAND exquise saveur - qui
obtiennent la faveur

Il se recommand 'e par sa force, Sa pur eté, et du fait des familles.
qu'il est digne de confiance. C'est un des grands
favorii de la cuisiniére. ROWAT & GOe
Voyez oit en est vIotre stock. Commnandez à vol; eJournisie:r.Glso

C HURCH ôI DWIGHT DISTRIBUTEURS CANADIENS:
Manufacturiers LIMITED Snowdon & Ebbit, 325 Edifice Coristine, Montréal,-pour

Québec, Ontario, Manitoba et le Nord-Ouest ; F. K.MONTREAL Warren, Hatifair, N. S. ; J. R. Tillon, St-John, N.*B.
.E.Jarvis & Co , Vancouver, B. C.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ 6"LE PRIX COURANT'
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Pork and Beans, boites hautes

Plain
'ntrk and Beans, sauce Chili

Pork and Beans, sauce Chili
Pork and Beans, sauce Chili
Ox tongue
Ox tongue
Ox tongue
Jellied v cal
Jellied Veal
Jellied Veal
Gelées de Bouillon
Gelées de Bouillon

Potted Meats

1.35
o.60
0.9 (5
1.15
8.oo

1 10.00

1 11.00
I1.50

2 240
I3.75

1 3.50
1 11.00

La lb.

Ham, Tongue, Beef and Veal,
* 0.50 i5 1.00

Tongue, Ham and Veal, pâté JS 1 .20
Pâtés de Foie tg 0.9o
Pâtés de Foie is 1.33

Soupes La doz.
Chicken pqts 1. 1o
Mulligataknay. Oxtail, Kidney To-

mato, Vegetable, Mock Turtle,
Consommé, Pois pqts 1.00
Mince Meat La doz.

(Tins fermées hermétiquement.)
1 S $1.25. 2S 1.95, 3S 3.00, 4s 4.00, 58 5.-00

Plum- Pudding
Anglais 15

Plum-Pudding
Anglais 2S

1.90

2.40

Boeuf fumé en tran

ches "Inglass"
Boeuf fumé en tranches "In-

glass"
Boeuf fumé en tranches "In-

glass"

J. M. DOUGLAS & Co.,
Montréal.

Bleus à laver
La lb.

"Bleuol", boites
io lbs., 5o pqts
de 4 carrés, ESc

"Sapphire"
btes de 14 lbs.

pqts de i lb.
"Union", boites
de 14 lbs., pqts
de i et i IL îoc

WM. H. DUNN,
Montréal.

Edward's Soupa
& otages Granulés, Prtparés en Irlande)

Variétés: Bdun - Aux Tonmates -
Blanc.
Paquets. Se. Cartons i doz. par

carton 0.45
Paquets, Sc. Boites 3 doz. chaque

(assorties), par doz. 0.45
Paquets, 5c, par doz. de bandes

de 5 chaque 2.25
(ou en boites de 4o bandes

$7.5o par boite.)
Canistres, i5c. Boites 3 doz.,

grandeur, 4 oz., par doz. 1.45
Canistres, 25c. Boites 2 doz.,

deurt 8 oz., par doz. 2.35
BORDEN MILIC CO., LIMITED,

Montréal.
Liste de prix pour "l'Est, Fort William

inclus.

Lait Condensé (sucré)
Prix au

Détaillant

Marque Reindeer (4 doz. par cse). 6c
.Marque Mayflowver (4 doz. par cse) 5. 25e
Marque Clover (4 doz. par cse) . 75

Lait évaporé (non sucré)
Marque Reindeer jersey, Boite de

Famille (4 doz. par caisse) 3 90
.Marque Reindeer jersey, Boite

moyenne (4 doz. par caisseh 4.50
Marque Reindeer jersey, oite

d'hôtel (2 doz. par caisse) 4.25
Carque Reindcer jersey. Gallon

(Y2~ douzaine par caisse) 4.75
Café (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par cse) 5.oo
Marque Regal (2 doz. par cse) 4.50
Marque Reindeer, en jarres en

verre (2 doz._par caisse) 6.20
Cacao (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par cse) 4.80
Limite de fret: Soc par cwt.

Conditions: Net 3o jours, sans escompte.

Lait et Crèmes Condensés.

~i-,=~ St. Charles "Family"IWJ St. Charles "Hatel"
Lait "Silver Cow"

"Good Luck"

3.90

4-25
5.40
.5.25
4.50

Lait condensé.
La cse

Marque Eagle, 4
doz., chaque

Marque Gold Seal,
doz., chaque

Marque Challenge,4
~ doz., chaque

Lait évaporé.
Marque Pecrless "Hotel", 2 doz.,

chaque

6.oo

5.25

4-75

4.25

Xb, %.447454 -LJIÇ VI<.A %0U1CAINT-

LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mars 1913. Vol. XLVI-No 13.
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L. A. PRICE & CIE. Extra Impéaiale, Française.
Estagnons c;s 2 estagnons 5 gallons (mesure à vin) l'Est

cd/s 10 44 i s' & a
4 c/s 20 44 Y2 I 4 44

L.A. PRICE & CIE. Extra Lucca, Italienne.
Bouteiles cls 1 douzaine Qrts. -

4 c/s 2 44 Pts. ---

L. A. PRICE & CIE. Pure Lucca, Italienne.
Bouteilles C/s i douzaine 16 oz. - -

de c/s 2 44 
8 oz. --

6 c/s 4 il 4 oz---
44 s 2 44 9 oz. (Silver Cord)-

L. A. PRICE & CIEtSurfine Lucca, Italienne.
Estagnons c/s 2 estagnons 5 gallons (mesure80 c/s 10 i 4

64 c/s 20 ~4
c/s 40 '' 4

c/s 80 dé 4 4' .4

à vin)
44

os

'4

'4

- $11.00
- - 2.40

1.25

Sla douzaine $7.00
44 44 4.00

la douzaine
64 44

*4 4

44 440

l'Est.
44

.4

9 6

66

$4.50
2.40
1.50
4.00

$1 0.50
- 2.20

1.10
- .65

.35

F. BERTOLLI, Pure Lucca, Italienne.
Estagnons c/s 2 estagnons 5 gallons (mesure à vin) . l'Est.

6 /2 4 44 u6

$9,00
1.90
1.00

PRIMUS, Pure Lucca, Italienne.
Estagnons cis 2 estabnons 5 gallons (mesure à vin) l'Est. - $1 0.25

64 c/s 10 40 1 Il 66 fi4 - 2.20
4 c;s 20 44 Y dI 4' Id 1.15

'4 1Is 41 4 Id44 4

c/Ql .. il 4. .62Y4
cls 80 32Y2

CONDITIONS: Net 30 jours F. 0. B. Montréal.
Nous prendrons des commandes maintenant aux prix ci-haut pour livraison d ici au 1 er Août.

L. CHAPUT, FILS & CIE., LIMITEE.
EPICIERS EN GRtOS.

Distributeurs pour le Canada. 2 à 12 Rue DeBresoies, MONTREAL.

f

Vos.XLV-Noî3.LE PRIX COURANT, Vendredi, 29 Mars 1913.

-HUILE D'OILIVE
C'est maintenant le temps de p lacer vos commandes pour livraison

immédiate, ainsi que pou livraison au printemps et 'à l'été.
Nous offrons la meilleure et la plus pure qualité garantie.

HUILE D'OLIVE PURE. FRANCAISE ET ITALIENNE.
L. A. PRICE & CIE. Bordeaux, Extra Supérieure, Française.

Bouteilles c/s 1 douzaine 16 oz. - - la douzaine $5.50
q4cs 2 44 8 oz. et 6 2.95

44 cs 4 , 4 oz. 
if - -" 2.00
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EASIFIRST LA MARQUE KING
n'a pas d'égale. Nous pouvons olfrir

__ 4 4les meilleures marchandises aux
__________________ ~plus bas prix. Un marchand

flous écrit : "Vos Mar
chandises sont cer-

MARQ)UE KING '4,e tainement excel

Ces confitures sont

préparées en seaux de 5

livres (couvercle à friction) et
Le Sens de Affaires-Econômise les Dollars de 7 livres ; en pot% eni verre e

en seaux en bois.
POURQUOI ACHETER

le saindoux de porc, quand voua pouvez acheter EASI FIRST COURTIERS DE QUEBEC,
*Shortenlng, un Pur Produit Végétal qui fera tout (et encoreVocvtrchne
mieux) ce que peut faire le saindnux, à plus de QUATREVlovoeohn.
cents de moins la livre ?

Garanti pour satisfaire les goùts les plus difficiles.
Préparé en paquets populaires - blocs d'une livre, en

bottes de ferblanc, en seaux, en tinettes ou en tierces. L b e q e & P le i
Une commande d'essai veut dire : PLUS DE PROFITS

DANS VOTRE GOUSSET. MONTREAL.
Agents;Oilin, Langlois & Cie, Limitée Provinces Maritimes -J. HanterWht

MONTREA.L. 'Province de l'Ouest J. J. Gilniour & Co., Winnipeg

Le Peuple Canadien veut
1 .Sýd Composej

des articles de qualité.
Chaque année on constate une aug'men-
tation énorme dans la qualité des articles
de PREMIERE QUALITE *vendus sur
le marché Canadien

Les personnes qlui ont pris l'habitude
d'acheter les articles visant plutôt à la Reconnu comme le meilleur
qualité supérieure qu'au bon marché, ne sur le marché. 3s
retourneront jamais aux artiL-les infé-
rieurs. Les meilleurs articles sont ceuxn'na.n iat
qui donnent le plus de satisfaction, à la Il n'nexiste pas qu i un
longue, tant au marchand qu'au consom goût plus fin.
mateur.

Nous ne vendons qlue les meilleurs. Son Prix est raisonnable.

ARTHUR P. TIPPET 0~ COMPANY MATiWLIGLMTD
MONTREAL, - Agents TORONTO. [tue Mill, *M N R AL.

EN ECRIVANT AUX ANNONC~EU RS, CITEZ «'LE PRIX COURANT"

i t
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FEVE*S AU LARD
Nous cotons un prix attrayant
pour ces lignes et nous en ga,
rantissons la qualité comme
étant éÎàle aux meilleures mar-
ques. Pourquoi payer les plus
hauts prix lorsque vous pouvez
acheter une ligne tout aussi
bonne tout en économisant M.%?

NOS FEVES AU LARD
Devraient vous

Intéresser
Nos Fèves au Lard sont prépa-
rées en boites No. I's (petites).
2 s et 3Ys avec sauce Ordinaire
ou Tomates.

TU-E OSHIAWA CANNING CO.
LIMITED.

OSHAWA, ONTARIO

'J

ÉO -I1- Adoptez sans
der le

SYSTEME BOWSER
Plour Metsurer l'Huile.

Réseroir l'éreu- A Présent avec la Système

ve du feu. Mesure '7
n 'importe quelle
quantité, candi-
tions faciles, paie-
nment à tant par *

mois, grandeurs as- ý11
.,sorties, prix variés.

Demandez n o tre
catalogue No. 8 F.
Bcrivez en français.

S. F.Bowser & M.,
66-68 Ave Fraser

Toronto. Ont.

Marque Peerless "Boite Haute", 4
doz., chaque

Marque Peerless "Pour Famille", 4
doz., chaque

Marque Peerless "Petite Boite", 4
doz., chaque

4.50

3.90

2.00

The EDWARDSBURG STARCH CO.,

Ltd., Montréal.

Sirops de Table.
Marque "Crown".

Quarts (700 livres) ilb.
I quarts (350 livres) lb.
iquarts (175 livres)j lb.

Seaux de 384 lbs. le seau
Seaux de 25 lbs. le seau
Canistres 2 lbs., 2 doz. à la caisse
Canistres 5 lbs., i doz. à la caisse
Canistres i0 lbs., J d. à la caisse
Canistres 20 lbs., à d. à la caisse

Marque "Lily White".
,ÇanistreS 2 lbs., 2 d. à la caisse
Canistres 5 lbs., i d. à la caisse
Canistres io lbs., J d. à la caisse
Canistres 20 lbs., J d. à la caisse

0.031
0.03 I
0.03t
1-75
1.25
2.40
2.75
2.6
2.60

2.75

3.10
3.00
2.95

Edwardsburg's Silver Glass, pa-
quets chromos de i 1lb.

Benson's- Satine, cartons de i l1).
Canada White Gloss, pqts de 1 l1b.
Renson's Enamel par caisse de

40 Ibs.

Benson's Enamel par caisse de
20 lbs.

Celluloid.
Boitès contenant 45 cartons, par

caisse.

0.07è

0. 071
o.o6

3.00

1.50

3.6o

Empois de cuisine.

(Boites de 2o lbs., icencr plus par livre.)

W. T. Benson's & Co.. Celebrated pre-
pared Corn.

Boites de 40 Ibs. 0.071
Canada Pure Corn Starch o.osl

(Boites de 2 Ibs., Ic en plus.)

ELIE CHARBONNEAU
Marché Bonsecour

Montréal

Marque "Beaver" (Goût d'Erable)
Canistres 2 lb., 2
Canîstres 5 lb., i
Canistres ici lb., i
Canistres 20 lb., i

d. à la caisse
d. à la caisse
d. à la caisse
d. à la caisse

Empois de buanderie
No i Blanc ou Bleu, cartons 3 lb.
No i Blanc ou Bled, cartons 4 lb.
No i Blanc, barils
Canada Laundry (cse de 46 lb.)
Silver Gloss. bt.es à coulisse, 6 lb.
Silver Gloss, canistres de 6 lbs.
Kegs Silver Gloss, gros cristaux

3.50
4.00 Bananes, régime
3.95 Citrons Messine (3ooc)
3.90 Betteraves

La lb. Navets
Carottes

001 Patates
0.064 Pommes Spy NO 2
0.06 ' Pommes Baldwin No i
0.051 Ail, la livre
0.08 Oranges Navel
0.08 Oranges Valence
0.07 Tomates fancy, la cse

1E. W. CILLETT COMPANY LIMITEO
.s W à à%u5

* § &V1Ls rlxotsdtt5;
sont pUr marchandises aux pointe à
listribution de grsdans Ontario el
'ýu4beo. ezoepté là où des listes spécia.

4' , eu de prix plus é.evés sont on Vigueur,
t .d saut sujets à ,ar<,r sans &TI&

, vain en 'rablettez
URryaPro

Boltes 36 paquets à
6a . . . la boite 11.15
Lessive en Poudre de

ffl'L.a ces

IL.LETT 4 dos. à la caisse $3.50
- 3 caisses . . . . 8.40

5 caisses ou plue 8.35
Poudre à Pâte "Magie"

S i Ne contient pas d'alun.

I La doz.
"a6 doz. de 5c. . 0.50

4 doz. de 4 oz. .. 0.76
4 doz. de e oz. .. 1.00
4 doz. de 8 oz. .. 1.80
4 doz. de 12 oz. .. 1.,80

0.00 2.5 2 doz. de 12 oz. .. 1.85
2.04 doz. de 16 oz. .. 2.26

0.00 3.50 2 doz. de 16 oz. . 2.20
0.0 0.90 1 doz. de 2J Ibo. . .00

0.00 .90 doz. de 6 Iba.. . 9.60
0.00 0.80 2 doz. de 6 oz:.
0.00 3.50 1 doz. de 16 o. laC
0.00 3.50 1dz e1 z OO

0.00 0.10 Vendue on canistres seulement
0.00 3.50 1Remise spéciale de 5% accordée zur I*
0.00 4.00 commandes de, 5 caisses et plu» de Il
0.00 3.25 Poudre à Pâte "iaiel"

Vol. XLVI-No 13. LE PRIX COURANT, Vendredi. 2*,ý.\Tars 1913.
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Donnez àa vos clients
ce qu'il y a de meilleure

L.a campagne de publicité qui se poursuit actuellement assure aux martboanh qui tiennet

LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU
une vente rapide et de bons profite. Que lle que soit la cau&e des maux de tête. Il n'y a pende remède qui attuigne le siège du mal aussi
rapidement et avec autant d'efficacité que les, Poudres Nervines de Mathieu,

POUDRES NERVINES
De MATHIEU

Etssayez vous-mêm, les Pondres mer.I
vines de Mathieu. à nos frais au moyren du
coupon ci j tut, si tous eu quelqu nu deI

votrefamille souffrez de maux de tête.

LA CIE J. L EÀTIIEU91
Ipropriétair.

,Sherbrooke, - - P.Q
MM. L Chaput. Fils & Cie., Limité.

Dépositaires en Gros, Z1ontréal. P.Q.

Veuillez m'envoyer une botte 11nUrde Pendres Noivi.. de Mathieu. I 'adressa
suivante 8

Nom .................................

De ...................................
(Nom de la mtaien de come>.

Rue ..................................

Ville on village.........................

Province..............................

Les eonnaisseurs
FUMENT LA

PIPE "PETERSON"
Tous les marchands de tabac soucieux de leur

réputation devraient avoir cettt marque en magasin.

Seule et unique maison au Canada réparant et fabri-
quant les pipes et articles de fumeurs en tous genres.

Propriétaires des

MIOUES 8111 CIOU

Seuls dépositaires dus Tabacs et Cigarettes
de la Régie Française.

CENIN TRUDEAU & CIE., Limité'e.
22 RUE NOTRE-DAME OUEST, m M MON TREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ ULE PRIX COURANIT »

j
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-R1G A
Voilà le nom de la meilleure Eau Pur.

gative et digestive. Notre publicité faitconnaitre l'Eau purgative RICA au pu-
~, ~ blic, les détilillapts doivent la rend1.. gn

0stock pour pouvoir répondre à Îa deroma-
~k. de quje nous provoquons.

La WtoduEau F 2
SIrg0tvoe riIOA Eu4

MO R M. a.E

sida tals - e

N. 1 "ss.l2opqta de 1 lb. * 3

6 caisses & .. 376

No 3 caisseO80 Pqt&*de1 lb..
et 60pqts. de à lb. J18

6caisses . . . . . .

îpjý No. 5 caisse
100 pqts de 10 oz. 2.90

5 caisses. .. ... 2.84
Crème de Tartre de

La dos
Ilb. pqts. (4 doz. dans

la caisse) . . . . 11.00

I L pqts. (4 doz.dans
la caisse) . . . . 2.00

La cas
1 doz. pqte., I lb..... assor- I 8.00
2 doz. pqts., j lb...... ts J L
à lb. canistres rondes, avec couver. do,

cles fermant à vis (4 doz. dans la
caisse) ...... ....... 3.20

1 lb. canistres rondes, avec couver-
cles fermant à vis (3 doz. dans la
caisse). .... ..... 4.1e'

La lb
6 lb. canistres carrées (~6dol. dan@

la caisse)......... 0.33
10 lb. bottes en bols . . . . . .. 0.80à
25 lb. seaux en bois .**** 0-30J

100 lb. barils . ... es* '

160 lb baffl

N. K. FAIRBANK -COMPANY
LIMITE»

Montréa
Prix du Saindoux

comppU6, Marque
-BOAR'S HEAD. F.
0. B. Montréal.

Tinettes 6o lb. o. loi

Seaux en bois, 2o Ibo. o. loi
Chaudières, 2o Ibo. 0.10
Caisses, 3 Ibs., 20 à la caisse 0.11
Chaudières, 5 lbs., 12 à la caisse o.iol
Caisses, io ibâ., 6 à le caisse 0.101

GUNN, LANGLOIS & CIE, Limitée,
Montréal

Prix du Saindoux

Composé, Marque

EASIFIRST
Tierces 0.09t

'r:,.,. -es lb o io
seaux en bois, w0 ibs.
Chaudières. 20 Ibs.
Caisses, 3 ibs.
Caisses. 5 lbs.
Caisses, io Ibs.
Pains moulés d'une livre
IMPERIAL TOBACCO CO.

NADA, LIMITED.

10 '
2.00

lb. o.i
lb. o."
lb. o.11

0.1i
0F CA-

Cigarettes Le 1,000
Athieteý

Boqu= boîte 350, par boite '9

Columbia (tout tabac) 11.00
Coropet 18-50
Dardaneiles (Turques) bot ns12.25
Dardanoille (Turguc ~ âÇt~ig

ou argent
Derby, boite de 6oo, la boite
Empire Navy Cut
Fatima
Guinea Gold
Gloria
Gold Crest
Hassan (Turques)
Imperial A. A.
Imperial A. A. i
Mecca (Egyptiennes)

Mogul (Egyptiennes) bouts unis
Mogul (Egyptiennes) bouts en

liège
Murad (Turques) bouts unis
New Ligbt (tout tabac)
Niobe (Turques)
Old Cbum
Oid Gold
Old Judge
Pail Mail (format ordinaire)
Pall MaIl (format royal)
Players' Navy Cut
Richmond Straigbt Cut
Sweet Caporal
Sweet Sixteen
Sub-Rosa (tout tabac)

12.5000
10.00
8:oo
S. 75
6.0o
8.50

27.00

8.5o

12.00
12.00
8.50
8.0o
8.00
,6.30

25.00
8.20

11.00

5.75
8.50

Cigarettes importées. Le ;,ooo
Capstan (douces et medium) 1.2.00
Capstan, boites de 10 avec porte-

cigarettes 12.50

Soussa (importées du Caire, Egyp-
te), extra fine NO 25 30.00

Extra fine No 30 3.-00
Khediviai 30.00
Tbree Casties, boites de ferbianc,

50 s. et boites de carton 30 s. 15.00
Thrcç Casttes, boites de fantitisie,

CONSIGNATIONS.
La Ci Caiadieuuie de Produits Agricoles,

LImrTÉE,
à uie de sa.cllentéle nombreuse et choisie, diapoer

AVEC AVANTAGE
De tontes leu consignationo qui lui seront faites de

Beurre I Oeufs,
Sirop JErable, I Suce dErable,

Fromage, etc.
Rendse est toujours faite sMU dli

AiMu: IA Clé Cauadlà.sodoh iAgisl,
38-40 PLACE YOUVILLE, MONTREAL.

TeL nom 1la a.l 11-4010.
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Tabac à Cigarettes.

B. C. No 1, 1112 S.
Athîe. 1/12 s.
Sweet Caporal, 1/13 S.

Tabacs coupés. »
Old Chumî, 10 s. '

Lord Stanley, Tins i lb.
Mecrscliaim, îo s.
Athiete Mixture, Tins j et J lb.
nld Gold, I 2 s.
Seal of North Carolina, 12 S.
Duikcs Mixture (Cut Pluig)
Old Virginia, pqts i et 1 l1). o.8o
Duke's Mixture (Granulé),

i/io s. Bags 5 lbs. carton
Bull Durham,

i/io bags, 5 ll>s. carton
1/16 bgs, 5 lbs. carton

Old Virginia pqts 1/16 lb).
Snap. pqts. 1/32 et 1/61lb.
.Calabash Mixture, tins 4 et i lb.
~Calabash Mixture, tins j lb.
Calabash Mixture, tins à 11).
Capstan Navy Cut (importé) tins

1 1l). Mediumn et Fort
Capstan Mixture (importé) tins

& lb. Medlium
Pride of Virginia (importé) tins

i/io lb.
Old Englisli Curve Cut (importé)

tins i/îo lb.
Tuxedo (importé) tins i/to lb.
Lucky Strike (importé) tins î/îo
Rose Leaf *(importé, à chiquer),

pqts 1 OZ.
Tabacs à chiquer <importés)

Piper l-iedsieck
Tabacs'in poudre.

Copcnhiagen en boites 1/-12 IL
Horseshoe

La lb. Rose No i de Landry
1.02 Rose No i de Houde
1.07 (Empire Branch)

àa lb.

I .37
0.97
0 97
0 .84
o0.82

0.87

1.25
1 .25
0.74
0. 50
Eil.1

1 . 20
1 .35

1 .50

1 .50

1.35

1 .35
1 .37

Tabacs à chiquer.
Club barres, 5 à la barre, 6 morc.

à la lb.. boites 5 lbs.
1Moose îî s.
Snow Shoc barres, 61 more. à la lb.
Stag 5 113 sÉorc. à la lb., i butts

i12 lbs.. b)oites 6 lbs.
Black Watch 6 s.
Bobls 6 s. et 12 S.
Cuirrency 12 S.
l>aY soli 74 s.
Empire Navy Cliewing barres 14

oz., boites 7 ll>s.
Tabacs à fumer en palettes

Pedlro barres, 16 oz., 5 more. à la
lh., boites 6 lbs.

Empr 6 s. et 12 s.
RO ebud 6 s.
lvy 7 s.
Shamrock 6 s.

T'abacs hachés.
Great West (Sac) 8 s.
R'egal, cube eut en boites 9 s.
Taxi, Crimp eut, boites 30 s.

HENRIeJONAS & CIE,
iontr6aL

1 .35 Extraits Culin1dres.
i, oz. Plates. Tiiple concentré.

1 .24 2 OZ. Plates. Triple concentré.
La lb. 2 OZ. Carrées. Triple concentré.

.22 4 Oz. Carrées. Triple concentré.
8 oz. Carrées. triple concentré.

La IL 16 oz. Carrées. triple concentré.
0.90 - 2 oz. -Rondes; Quintessences.
0.90 2j oz. Rondes. Quintessentès.

0.32 s oz. Rondes. Quintessences. 3.50
0.34 8 oz. Rondes. Quintessences. 6.00

4 Oz. Carrées. Quintessences. Bou-
Lal.chons émeri. 3.50
Lal. 8 oz. Carrées. Quintessences. Bou-

chons émeri. 7.00
0.42 2 oz. Anchor. 1.00
0.40 4 oz. Anchor. 17
0.45 8 oz. Anchor. 3.00

16 oz. Anchor. 60
0.39 2 oz. Golden Star "Double Force" 0.74
0.45 4 Oz. Golden Star "Double Force" 1.25
0.46 8 oz. Golden Star "Double Forc e": 2.25
0.46 16 oz. Golden Star "Double Force 4.23
0.59 2 OZ. Plates. Soluble. 0.75

4 oz. Plates. Soluble. 1.25
0.53 8 oz. Plates. Soluble. 2.25

La lb. 16 oz. Plates. Soluble. 4.25
i oz. London. 0.50

o8 2 OZ. London. 0.75
0-8 Extraits à la livre de $1 .oo à 3.00

0.44 Extraits au gallon de $6. oo à 24.00
0.45 Mémes prix pour extraits de tous fruits.
0.50
0.45

La lb.
0.59
0.70
o.78

La doz.
o.80
1 .50
1.75
3.00
6.oo

12.00
1.75
2.00

Moutarde Française.
2 doz. à la caisse.

Pony.
Medium.
Large.
Small.
Tumblers.
Egg Cups.
No 67 jars.

2 doz. à la caisse.
M ilggs.
Nugget Tumblers.
Athenian Tumblers.
Goblets.

i doz. à la caisse.
No 64 Jars.
No 65 jars.

La grosse

7.50
10.00
12.00
7.00

10.80
12.00
12.00

12.00
12.00
12.00
12.00

15.00
18.00

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ "«LE PRIX COURANT»

i "Reconnu Le Meilleur dès Clavigraphes".
I Tenez compte de tout. ce-,que "signifient ces mots.I

Tenir la tête veut dire supériorité quand il s'agit d'un produit- une supé-

riorité qui place en tête et qui se prouve par une direction qui s'impose. La
signification est encore plus étendue. Elle englobe tous les équivalents du mot

PREMIER.

Le Clavigraphie Remington est premier en histoire, prerniei'.en, prestige,
premier en qualité, premier.- en améliorations récentes, son organisation est
prenlière comme étendue et perfection, il est premier en distribution et premier
comme service aux clients.

Le înot PREMIER dans toute son acception ne's'appliq'ue qu'au

REIMINGTON.
Remî'g*ton Typewriter Company,

(LI,1MITED.).
7, Rue* Notre-Dame Ouiest,MNTEL

LE PRIX COURANT, Vel.l(IrC(li, 28 Mars 1913.
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Chaque fois que vous prenez de vos rayons

une boîte

d'ANTI-DUST
La Poudre à Balayer Désinfectante,
vous faites un Profit et un Fidèle Ami.
ANTI-DUST est tout-à-fait différente des
poudres à balayer ordinaires.
Elle coûte plus cher de fabrication, elle sent
bon, elle désinfecte réellement et tue les
mites, parce que les ingrédients qui la com-
posent ont la propriété de ce faire.

Ecrivez-nous maintenant pour avoir nos prix spéciaux.
d'ouverture. Département des affaires nouvelles.

The 3apho M'fg Co., Liinited.
MONTRÉAL

N'inscrivez pas IlFluid Beef"I sur vos factures ; mais plutôt
'Bovrll", car vos clients le connaissent tous comme étant le
meilleur extrait de boeuf qui existe au monde.

Bon Profit et pas de perte par le gaspillage.

i t

BOVRIL LIMITED, MONTREAL
2HN ECRIVANT AUX ANN~ONCEURS, CITEZ d'LE PIRIX COURANT"

Toujours Bienvenu-Jamais Retourné
Lorsqu'on vous demande du sel sans mention-

ner de noni vous avez tout à gagner en donnant le
mneilleur-vous pouvez être asuré que le

SEL DE TABLE

WINDSOR
est celui qu'on désire. Envoyez-le chaque fois-
Si quelqu'un envoie un sel inférieur, il crée une
indisposition (lui débute . chez le garçon livreur,
miais qui ne finit pas à votre pupitie-vouiq pouvez
perdre le client.

- CANAQIAN SALI COMPANY, LIMITER.
WINDSOR, . . ONT.

Vol. XLVI-No 13.
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1NO 66 la.
No 68 jars.
No 69 j ars.

Vernis à chaus«res.
i doz. à la taisse.

Marques Froment.
Marque Jonas.
Vernis Militaire à I'éprHuve de

LES

BISCUITSI
Qu,'Ediflent un Comm«ero

'tout épicier actif et intelligent de.
vrait maintenant faire un effort

opkclal pour pousser la ven-
te des biscuits

Soda à la
Crèdnee Perfection

de Mooney
Il a une occasion de le taire en cette
trande saison des réceptions et
ff "¶!héa". Il n'y a rieni de Plus

t gréable au goût, de plus croustil-
rét et de plus délectable en Iâi de

biscuits. Tous les gourmets le Savent

the Môoney. Blgcult

Mtontréal, Stratford, Winnipeg,
Vancouver.

Succursales à Hamilton, Ottawa, Syd-
fihy, C. B., Halifax, N. B., F~ort Wl
!1:n CÉay Vanicouver, C. B., St

ae 1893 Rélduee
L lii M441 484 W du iafsuntv

LMarche. 5S rte. LaUM"or

ÉLIE CHARBONNEAU
MAROHAND 01 FRUIT

speIut6i spatates de Choix.

7o-7i Marché Bonsecours.

La Falie Préparée deBrodie
Vous Conserve Vos Clients.

iàuJ.us dimn de, confnce elle est wdpréIue à
tom"& le aub aines.

UN BON VENDEUR,.
voyez le ceuvon &Oes ros dan chaque

~r.Ie & Ifrl e, JJuited.
14,et 16 itue Bi.uryt

Têli. Nala 43&. RDILUA

21.00
15.00
21.00

La doz.

0.75
0.75

l'eau. 2.00

LA13RECQUE & P~ELLERIN, MANU-
FACTURIERC. 9ONTREAL.

La dot.
Catsup King. $î .oo
Cat= King, bdl. 1 douz. o.95
Conitre King, 2 Iba. tIe 3 doz. i. 50
Côîilitûté, COe 2 dot., va onces. 1.0
Confiture, pinte. 2.50
Caluitique, îoo Ibo. chaque. 2.75
Caustique, 50 Ibo. chaque. i. .50
Lessive, Cse 4 douz., douz. 40C,

caisse. 1.40
Confiture. chaudiète NO 7 Ch. 0.42J

Sonfitùre, seau NO 7 chaque. 0.45
onfiture, chaudière Nb 5, ch. o.3ô

Confiture "King"~ chaudière No 7,
chaque. 0.45

MATTÏIIBWS.LAIltb, LIMITED,
Montréât, Canada.

Lard eni Baril Marque "*Ancbor"
Lard pesant, Canada «Short Cut,

QIes$ bti. 35/45 27.50
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess i brI. 14.00
Lard pe'amnt, Catiada Short Cut,

brI. 45/55 27 .00
Lird pesant, Canada Short Cet,

ý brI. 13.7 5
Lard pesant, Brown Birand, désos-

olé, tÔut grâ:9, bIr. 20/35 2>.00
Lard clair, pesant, brI. 20/35.
Pic kled Rolls, brI. 27.50
LiaVd à fêteé@ (l*tts nàôrceit1x,

mais gras). Lrl. 22.00
Heavy. clear fat backs 40/50 27.50
Heavy, clear fat backs 6o/70 26.00

Saindoux Composé Raffiné, choix.
Marque "Anchor".

Briques de saindoux composé, 60
Tierces, 375 Ibo. IL.
Boités 50 tbi. net (doublure par-_

Tinettes, 50 Ibo: net (Tinette imi-
tét) 0. toi

Seaux de bois, 20 Ibs., net $2.05 o. toi
Seaux: dt fer-blanc, 2o lbs. $1.95 0.091
Caisses to lbs. tins, 6o lbs. en cais-

éà, bleu 0. loi
Caisoes 5 lbs. tis, 60 Iba. en cais-

eés, bleu o.1o1
Càib'Sts 3 lbs. tinls, 6o lbo., en cais-

Ibb., eh caisse .i
Saln'doux Marque "Anthot" <garanti

pur).
Tierces, 375 lbs. 0.141
Boites, 5o Ibs., net (doublure par-

chemin) 0.141
Tinettes, 50 lbs., net (tinette imi-

tée) 0.141

blure parchemin) $3.Oa 0.15
Seaux eni fer-blanc, à0 Ibo.

IMPORTANT
les Epiciers détailants

qui désirent plaire à 1 esu r fi
cliente devraient être certaine
de pouvoir leur fournir leu véri-
tables

- Baker' s

and

Chocolate
""d avec la marque de com-

Mxmerce sur les paquets.
C e Sont desa marchandises

de premier ordre, les meilleurea
du monde au point de vue de la
pureté et du goût.

Manufactur#ae uniquement par

WALTER BAKER & CO.,
Montrd, Cen. Dorchester, Ma@s

ErABUE EN 1780.

MAAILLE, OENDREAU & CIE
Successeurs de CRS. ULA*ZJJ & ClUg.

HPIGIHRS EN GROS
iapotateus de Mélasses, ai.
top.* Ntuite Becs, Thé, Vins,

zIçiueurs, Suctes, icte., Ictc.

apiélsllté de Vins de Me.. de Sicil
et de Tarragon.

M2 Rue et-Paul et Id Rue 8t-Diul

CNFITURES PURES D E UMON

IoqeE 11010%
81l1111111 PREIFS

&bsclument pures
et de saveur déli-
es conservées
tanse ~eseaux de
5 Ibo. et des jarres
en verre de M6 oz.,
double or, #celles
hermEtlqueme9t.

UPTON
Bien et, favorablement connue de
l.-pi1 et et de mau clients dans tout le

--0-d, où 1itU est faite et vendùs
depuis Plu de quinze ans.

LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mal"S 1913. Vol. XLVI-No 13.
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Le Prt Imuoblir, Liite'
244 Rue Ste.Catboehs98

Montr6ui
thone B3ell Est 5779

SURECAU DE DIRECTIN

w .WM. aw M&P %duoe
doh= co.làé

Les failitE d Rm le t de.I pgt fale
. re mIW , au l "'" 0Pi

liPe".NTdm8 M. flkAui<DU.-U"Pvit

bochete e prpriété o por oute

LF«ez-s Faue ollul Laid
esltde Clmank

Vo dEmltsde*o uetdie loats
fi esebe a le "Prêtaeu

cttle uelletqu ret tnonee

llr e ul'on auraitÂ eàt il Os

a*m lsDstit elUt ent tu

otéièezous télépones avoir qla

Lebtde Clark tedne

M.to de ilrpartion. e é
La plict es et e setinue POM à
dIle qu~ est indone e
qu vous pouvlez tenantre DU
leblie IèÊA etf en Vustfps

Neouvezoupsx.el
Les autsde #6fhu t I o

Wni.z-ou Clark Montfééultés

mison e Li eWtd ii
sLatel uat L et de sdonneI.

tio VOU lAIDReeatl pu~lct.~.-

bfiit. $2.90 0 141
Caisses, 10 Ibm., titis, 6o Ibo., en

daiuses rouges 0.151
Caistes, 5 Ibs., titis, 60 lbs., eni

caisses rouges o. i
Caisses, 3 lbs.. tiws, 6o lbs., en

caisse o. 151
Saindoux en carré d'une livre, 6o

Ioet caisse o.1id
Viandiiet fumiez.

jambons: Première qualité.
Extra gro., 28 à 40 Ibri.
Gr«h 26 à 28 Ibo. 0
Moyens. i5 à 19 Ibs. o.19g
Petits, 16 à 13 lbsk o. 19

aMons désosséi, roulés, gros
16 à 2s Ibo. o.18

jambons désossés, roidés, petits
9 à 12 Ibo. -0.21

Bacon, Spécial Roue Brand 0.22
Bacon Anchor Brand, à déjeuner,

sans os, choisi 0.19
Bacon Brown Brand, à déjeuner,

marque anglaise, sans os, choisi o.1î8
Blacon Windsor, dos pelé 0.22
Bacon Windsor, salas os 0.24
Jambons de Laing, chiolis, Pique-

que-Nique", îo à 14 Ibo. 0.151
Petit bacon roulé, épicê, désossé,

sé, 8 à 12 l.bs. o. 161
Bacon choisi, Withire, coté, 5o

lbs. 0.18
Cottage Rolîs o.00

Saucisses fuméeh,
ologna (Bondon de flêceuf) 0.0y
ologna (Envelopecié> 0,

Brunwc (Be Iddles) o.o8
Prankfurts o.t9
Polish 0.09

~arlrni 0.09
ffiptess (Poulet, jambon et tan-
que) doz. i. to
Saucisses fralches.

Saucisses de porc (tripes de porc)
Saucisses de porc (tripes de mou-

trin>
Petites saucisses de porc (pur

plàrc)
Saucisses Cambridge (paquets de

i lb.
Saucisses de fermier
Chair à saucisses (seauX de 2o

Ibo.>
Boudin blanc
Boudin noir

oosI

0.091

0.15

0.09
0.12

0 .071
0.07
o.08

AGENCES
LAPORTE, MARTIN &CI£, LTES,

Légumes.
Petits Pois Importés "Soleil"

Extra fins, 1001 boîtes100Très fin. 1001 boites 13.50
Fins, 1001 boites 12.50
Mi-fins, tooi boites 11.5o
Moyens, No i, iool boites 10.50
Moyens No 2, 1001 boites 10.00
Moyens, No 3, tol bottes 9.00

Petits Pois "Fms Petit & Cie."
lrinh, iboi boites 10.00
1#oyenà, iol boites 7.50
Verts, extra fins, lool boites 14.00
Verts, extra Ains, 4ô flacons 5.30

-Verts, moyelis, mioo boites 8.25
Yérts, oupés; o ites 80

Cbe~ée, iol boites 8.00
M-lacédoines, No i extra, iol btes za.oo
C. Maédoins Noi extra, 4o flcns90

SCôtesdeCaleei, too bottes. 00Ie
Côtes de Cëleri, 50 boîtes 1 v.50

Soupes (Pois, Oseilles et Asperges)
Vertes oseilles, îooi boites 9.50
Purée de tom. concentrées, moi b. 9.00
Purée de tomates, $o boites 9.00.
Julienne, 'ol boites 8.50
Cerfeuil. .'ooi boites 9.50

Aspeges C/S
Pointes tètes seulement, rool btes 30.00
Branches géantes, 1001 boites 28.00
Branches géantes, 5o boites 26.50
Branthes grosses, 100/ boites 26.00
Branches grosses, 5o boites 22.00
Branches Extra, 50 boites 24.00
Branches Fines, tooi boites 23.50
Branches Fines, 50 boites 22.50

Plapgeois.
Moyens, mico boites xî1uo

Sardines. C/S
Petit Caporal Club 1 12.00
White Bear 1 s. 16.00
White Bear 1 s. 9.50
Lc Pilote 1 I5
Victoria 18 s.0

Savons de Castille. Lb.
Le Soleil 72% d'huile d'Olive.

morc. de 10 oz., 200 à la caisse 12.00
morc. de i0 oz., 100 à la caisse 6.5o
mort. de 7 oz., 2w0 à la caisse 7.50
morc. de i IL, 5o à la caisse 4.50
snorc. de i lb., 50 à la caisse 3.75
morc. de 3 lbs., 12 à la caisse 0.09
barres de il lb., 25 à la caisse o.o8

La Lune 65% d'huile d'Olive. Lb.
morc. de 1 lb.. 50 à la caisse 3.35
morc. de 3 lbs., 12 à la caisse 0.o81
barres de i lb., 25 à la caisse 0.09
Huile d'Olive 'Mnerva" C/S

12 bouteilles, i litre 8.00
12 bouteilles, qts. 6.00
24 bouteilles, pts. 6.50o
24 bouteilles, i pts. 4.25

GaIL
c/s 2 estagnons, s gaîl. 2.00
c/s 6 estagnonS, 2 gaîl. 2.05
c/s 10 estagnons, i gaîl. 2.10
c/s 2o estagnons, f gaîl. 2.25
c/s 48 estagnons, I gaîl. 2.60

Petits Pois à sacrifier. C/S
Qu catel sur extra fins, 50 btes 12.00
Cie 'Cons. Ali., extra fins, moi1 btes 12.50

Memina, très fins, 1001 btes 11.00

LAIT CONDENSE ET EVAPORE.
Bôrdait MiDc Co., Ltd.. à l'Est de Fort

William, Ont
Conserve: - Caisse

Lagle Brand, 4 doz. $6.00
Reindeer Brand, 4 doz. 6.oo
Silver Cow Brand, 4 doz. 5.40
Gold Seal Brand, 4 doz. 5.25
Mayflower Brand, 4 doz. 5.25
Pority Brand, 4 doz. 5.25
Challenge Brand, 4 doz. 4-75
Clover Brand, 4 doz. 4.75

Evaporé (non sucré):
St. Charles Brand, 4 doz. 2.00
Peerless Brand, petit, 4 doz. 2.00.
St. Charles Brand, famille, 4 doz. 3.90
Peerless Brand, famille, 4 doz. 3.90
jersey Brand. famille, 4 doz. 39
St. Charles Brand, haute, 4 doz. 4-50
Peerless Brand, haute, 4 doz. 4.50
jersey Brand, haute, 4 doz. 4.50
St. Charles Brand, hôtel, 2 doz. 4.25
Peerless Brand, hôtel, 2 doz. 4.25
jersey Brand, hôtel, 2 doz. 4.25
St. Charles Brand, gallons 1 doz. 4.75
"Reindeer» café et lait, 2 doz. 5.00
":Regal" café et -lait, 2 doz. 4.50
"Reundeer" cacao et lait, 2 doz. 4 .80
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Ecole
Polytechnique
de Montréal

Ingýqmeurs Civils et Ponts et
Caussées,

Ingnieurs Electriciens, -Ingénieurs-
Ciites.

Ingéni eurs des Mines, Ingénieurs
*de Chemins de Fer.

Architectes.
Durée des Cours: 4 ans.

Cours préparatoire: Durée 1 an.
Examens d'admission en Juin et Septembre.

Envoi du Prospectus et des conditions
sur'demande au Directeur de l'Ecole

228 Rue .St-Dens T/el. E. 34W7

4IQ
JOHN P. MOTT & CO.

SElite, per doz. o.oo

@hh6 La lb.
Prepared Cocoa 8.28
Breakfast Cocoa 0.36

P r No i Chocolate 0.30
Diamond Chocolate
Navy Chocolate
Cocoa Nibbs
Coroa Shelîs
Confectionery Chocolate
Plain Chocolate Liquors
Vanilla Stick

SALADA TEA

0.24
0.29

0.35

0.050.18 à 0.30
0.18 à 0.35
la gr. i.00

CO.

~~THES DE CEYLAN

Iu18aIUII~J "SALADA"

Etiquette Brune, i's et ils. $0.25 $0.30
Etiquette Verte, i's et i's. 0.27 0.35
Etiquette Bleue, i's, lsl ils et

ils. 0.30 0.40
EiuteRouge, î's et ils. 0.36 0.50

Etqet Or, au détail 0.44 o.60
Noir, mêèlé ou vert, de toutes qualités.

SAVON.
The GENUINE, empaqueté lo0 mor-

ceaux par caisse.

Prix pour Ontario'et Québec:
Mloins de 5 caisses 5.00
Cinq caisses ou plus 4.95

S1MAP CO., LTD.,

Montréal.

-- Snap Hand

Cleaner.

. * ~ se de 3 doz. 3.60
Cse de 6 doz. 7.20

SOCIETE DES EAUX PURGATIVES

RIGA.

*Montréal - TéL. Main 6473.

10 caisse's, (72 bouteilles gratis) 75-00
i doz., (en boite de carton) $2.00
25 bouteilles, go f 4.00
i caisse, (5o bouteilles) 7.5o
2 caisses, (8 bouteilles gratis) 15.00
5 caisses. (30 bouteilles gratis) 37.50
25 caisses, (200 bouteilles gratis). 1§7 -50

Par lot de i doz. OU 25 bouteilles:
C.0. D.

Par lot de i caisse ou plus: i% i0
jours, net 30 jours, F. et. B., Montréal.

Nous allouons:

15c par doz. de bouteilles retournées
en bon ordre.

2oc par caisse avec couvert.
Les conditions ci-haut seront stricte-

ment suivies.

ARTHUR P. TIPPET & CO., MontréaL

Lime Julce "Stowers" La cse

Lime Juice Cordial, 2 doz. pts. 4.00
Lime juice Cordial, i doz. pts. 3.50
Double Refi, lime juice 3.50
Lemon syrup 4.00

WHITE SWAN SPICES &

CEREALS, Limited.

Pains de Levure "White Swan",
caisse de 3 doz., 5c le paquet.

HAMILTON COTTON CO.

Corde et Ficeili.

Corde à linge, 6o pds. doz.
Coton à chandelle, lb.
Ficelle de coton. 4 brins
Ficelle de coton, 3 brins

Escompte 591.
Ligneul No 8
Ligneul No io
Ligneul No 12
Ligneul No is

0.00

0.00

0.26

0. 231

0.00

0.00

0.00

0.00,

1.00

0.31

o. 261
0.24

0.63

0.70

.0.75
0.82

Il vous sera profitable de Tendre
SNAP

A l'occasion, tous les marchands admetteat qu'il est
dans leur intérêt de vendre SWAP - alors, pourquoi ne pas
le faire tout de suite. Il y a un bon profit à faire avec 8NAP
et les ventes se multiplient rapidement. SNAP est le meil-
leur nettoyeur des mains qui soit sur le marché ; effective-
ment, il enlève toutes les saletés, les taches de graisse, etc.,
laissant la pea douce et unie. Il ne détériore pa la peau,
pas même la plus délicate.

Tout le monde a besoin de SNAP.

SNAP COMPANY, Limite&i
MONTREAL, Q

Vol. XLVI-No-
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Avis au Commerce
Nous désirons annoncer à nos clients
et au commerce en général que, en
dépit du dérangement considérable
que nous a causé l'incendie dont nous
venons d'être les victimes, nous n'en
sommes pas moins en mesure de
répondre comme par le passé à toutes
les commandes que l'on voudra bien
nous confier. NoUs 'pouvons assurer
un service aussi prompt et aussi
efficace que ·jamais.

Larue & Cloutier, Limitée,
Vins, Liqueurs et Epicéries,

MONTREAL.

Téléphone, Main 3 I 7 8,
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Articles de belle apWparence.
Articles de bonne répotatione

Articles très profitables*
~Les Aliments Marins Marque BRUNSWICK, de Con.

nors, dont la Haute Qualité est bien connue, sont prépa.
SAM e INCILrés dans les usines les plus modernes de la côte de l'Atlantique. On n'y emploie que les ouvriers

les plus habila ; que le choix des pècheries ; l'empaquetage des aliments Mst fait d'après un procé-
111- diedé scientifique dans les boites les pins hygiéniques qu'on puisse se procurer ; par conséqueent,

nous obtenons des articles de belle apparence, de réputation au point de vue de la qualité et
rapportant de bons profite.

Notre politique a toujours été de ccopérer avec le miarchand de gros et le détaillant et de donner aux consommateurs un bon
article à un prix raisonnable.
Inventoriez votre stock, M. Il Epicier, et voyez ce qui vous manque des lignes "CONNJORS" puis, commandez d'aprés la liste
suivante:

4 Sardines à l'huile harengs Salée et Fumés
4 Saridines à la moutarde Harengs sauces Tomates

Finnan hladdles (boîtes rondes ou ovales) Moules et Pétoncles

CONNORS BROSe, LTD., Blacks Ilarbour, N. B.
AGENTS:s

LEONARD UROS., Montr6al. - C. H. B. HILLCOAT. Sydney. - A. W. HUUAND, Ottawa. - JAS., HAYWOOD,
Toronto. - CHAS. DUNCAN, Winnipeg. - ORANT à OXLWY, Hafliax. - C. DE CARTERIET, Kinlaâten. -
BUCHANAN à AHERN, Qu6be.. - J. L. LOVITT, Yarmouth. -- SHALLOROSS, M.OAULAY Ce., Vanoeuve,
et Vlooa.e C. A. - SHALLCROSS, MeCAULAY, Calgary§ Alta. - JOHNSTON & YOOKNEY, Edmonton, Alla.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RI. CITEZ OLB PRIX COURAN'
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LE COMMERCE EN DETAIL EST UNE BATAILLE SANS MERCI

Avoir la qualité de bon acheteur dans une affaire commer-
ciale, ne consiste pas simplement à s'assurer les prix les
plus-bas qui soient, et nous sommes persuadés que le mar-
chand qui obtient un prix raisonnable pour l'achat de ses
marchandises, et ce, sans perte de temps, ce qui lui permet de
disposer de toutes ses heures pour la vente et pour le soin du
magasin, est un meilleur acheteur que celui qui est obligé de
passer une grande partie de ses journées au détriment de
son département de vente pour obtenir un rabais de 2Y2 ou
5 p.c. Nombreux sont les marchands qui négligent l'atten-
tion qu'ils devraient apporter dans le placemerit de leur ar-
gent en marchandises. En dehors des moyens à prendre
pour obtenir des profits nets, il n'y a rien d'aussi important
et qui mérite une plus attentive considération que la ques-
tion de savoir engager son argent à bon escient dans une
certaine ligne.

Vos ventes augmentent ou diminuent suivant le nombre
d'articles que vous offrez à la vente et non en proportion
des quantités que vous possédez en stock de chaque article.
Si vous prenez en stock et payez pour une fourniture de six
semaines, alors qu'une fourniture de deux semaines vous
suffirait aisément, vous aliénez sans aucune utilité une par-
tie du capital dont vous disposez. En agissant ainsi, vous
perdez non seulement l'intérêt du capital en lui-même, mais
vous vous chargez du coût de magasinage de ces articles
qui ne seront pas vendus dans les quinze jours et vous lais-
serez échapper le profit que vous auriez pu réalise si vous
aviez utilisé cette somme à acheter d'autres article four la
vente.

Pour qu'une entreprise commerciale ait du succès, il
faut qu'elle ait une méthode et on doit dans tous les dépar-
tements de la maison reconnaitre d'un coup d'oeil la politi-
que qui la dirige. Une des meilleures politiques que nous
connaissions consiste à ne vendre que des marchandises di-
gnes de confiance à des prix raisonnables et de donner sa-
tisfaction au client quoiqu'il puisse en coûter.

La réciprocité de bon traitp ent, en plus de son pou-

voir d'efficacité, augmentera l'intérêt du consommateur aux
affaires, et stimulera l'effort du personnel, créant une atti-
tude mentale des plus favorables.

Les chiffres bruts des profits assurés par une vente, ne
devront être que d'une considération secondaire. Le bon re-
nom d'une maison est le plus souvent d'une importance
beaucoup plus grande que le capital dont elle,)spose.

Il faut obtenir un profit raisonnable

Est-il raisonnable de la part d'un marchand de se plain-
dre des bas prix? Non certes, car s'il pratique des prix trop
bas, il devra les élever promptement. Il vaut mieux refuser
des ordres que d'en prendre à des prix qui ne donnent au-
cun profit. Laissez d'autres se charger d'exécuter de tels or-
dres.

Quand un commerçant fait tout ce qui est en son pouvoir
pour acheter économiquement et effectuer son travail avec
méthode, il peut être bien persuadé que ce qui ne lui est pas
profitable ne peut guère donner des profits à son concur-
rent. Aussi important que soit. le volume d'af'aires d'une
maison, il ne saurait être de quelque valeur s'il ne possède-
la qualité de faire des profits. Un petit courant d'affaires
établi sur une base profitable vaut mieux qu'un gros chiffre
qui est absorbé par les salaires et autres dépenses. Un prix
qui laisse une bonne marge de profit n'est pas une chose
qui nécessite une longue discussion. L'homme qui proclame
que la vente à très bas prix est la seule avantageuse se dé-
clare par le fait même ou un frippon ou un fou. Nous con-
naissons des hommes qui ont essayé le jeu des "prix très
réduits" pendant des années et nous avons la preuve qu'il
n'y eut aucune stabilité dans leurs affaires; celles-ci furent
purement occasionnelles, rarement un acheteur fréquenta
deux fois leur magasin. C'est totalement différent avec
l'homme qui ne fait pas mystère qu'il est en affaires pour
obtenir des profits. Alors même que nous ne pouvons quel-
quefois payer ses prix, nous sommes forcés de le respecter

Attrape 50,000,000.000 de mou-
ches par année-de beaucoup plus quetous les autres moyen. ensemble. Le
Destructeur de Mouches Hyglènique.-
Ne Contient pas de Poison,

COURANT



20 LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mars 1913.

pour sa franchise; nous pouvons avoir confiance en lui lors-
qu'il dit couper ses prix pour liquider son stock à prix ré-
duits. En discutant des prix, il est bon de se rappeler qu'il
y a une large place pour des divergences d'opinion en ce qui
concerne l'évaluation d'un profit normal. Une personne de
jugement sûr qui connait les nécessités de sa région et qui
est capable de prévoir et d'évaluer ces nécessités peut faire
plus de profit en majorant de 30 p.c. le prix d'achat qu'une
autre personne n'en ferait en le majorant de 50 p.c. Une
personne qui n'ignore rien des conditions de sa place d'af-
faires prévoit la demande de certains articles particuliers
pour chaque saison de l'année. Elle les a en stock au ino-
ment voulu. Elle n'attend pas que la demande soit dans son
plein pour passer ses commandes; elle la rencontre au con-
traire dès sa première manifestation, obtient une rapide Il-
vraison des articles nécessaires et finit sa saison sans avoir
des articles à vendre à sacrifice ou à remettre en magasin
jusqu'à la saison prochaine.

Prendre en mains un commerce ne signifie pas exécuter
minutieusement un travail de huit heures. C'est à un travail
continuel, un labeur de toutes les minutes que doit s'astrein-
dre le commerçant. Beaucoup de détaillants doivent plus
aux plans tracés dans le calme d'une veillée qu'au travail
fait de leurs propres mains dans le magasin. Le commer-
çant soucieux du progrès de ses affaires a souvent en pen-
sée les transactions de la journée, il se remémore son tra-
vail et le travail de ses hommes; il calcule et évalue le pro-
fit qu'il a fait sur les ventes effectuées, découvre les points
faibles de son affaire, relève certaines erreurs et prévoit ce
qu'il aura à faire le lendemain. Il recueille les enseignements
qui lui sont fournis par ceux qui l'environnent, s'efforce de
démêler l'effet probable des événements et des conditions
du marché sur le commerce de l'avenir. Or, tout ceci ne
peut pas être fait pendant les heures du travail quand le
commerçant est occupé par une sollicitation constante et
qu'il est absorbé par mille petits détails.

Les bases du succès

Pour arriver au succès en affaires, il faut que l'esprit
soit gouverné constamment par des principes fermement
établis et qu'un travail constant préside à la réalisation d'u-
ne ambition. Les grandes idées peuvent naitre soudainement
dans votre esprit et y ouvrir de vastes perspectives, mais
l'expérience nous apprend que personne ne peut escompter
un succès durablesi la ténacité et le contrôle de soi-même
font défaut. N'hésitons pas à profiter de l'expérience d'au-
trui. Elevons-nous au-dessus de ce méprisable esprit de ja-
lousie et de suspicion par notre esprit de fraternité. Au lieu
de critiquer, de rabaisser et de médire de nos concurrents,
disons-nous bien à nous-mêmes que nous sommes en mesure
de les limiter, que la concurrence est ouverte à tous. Il est
bien certain qu'en tête des commerçants il n'y en aura qu'un
qui s'élèvera à la toute première place, mais cela ne nous
empêche pas de travailler ferme pour monter et si nous,
n'arrivons pas au rang le plus élevé, du moins ep occupe-
rons-nous un qui sera enviable et nous procurera la satis-
faction du devoir accompili. Une observation faite principa-
lement dans les grandes villes peut nous convaincre que la
cause principale de beaucoup de faillites réside dans la men-
talité particulière de ceux qui faillissent plutôt que dans les
conditions contre lesquelles ils ont eu à combattre. Etudiez
les méthodes de ceux qui ont atteint au succès et vous ver-
rez qu'ils vont au travail avec un coeur affermi, qu'ils ne se
laissent pas emporter par les plaisirs de société, les sports,
le théâtre ou autres amusements semblables. Nous ne vou-

Ions pas dire qu'on devrait supprimer toutes ces distrac-
tions; mais elles ne devraient occuper qu'une place secon-
daire dans nos esprits et dans nos occupations, car personne
au monde ne peut espérer arriver, sans concentrer toute son
énergie à la poursuite du but qu'on s'est donné à atteindre.
Avant de s'engager dans une ligne de commerce, on devrait
se familiariser avec tous les détails que comporte cette li-
gne, se renseigner sur les différents usages des articles of-
ferts en vente aussi bien que sur leur valeur. N'ayez pas
peur d'accumuler trop d'informations, travaillez au contrai-
re à recueillir tous les renseignements qui vous conduiront
à savoir où et comment vous procurer vos différents articles
aux meilleures conditions.

Deux qualités essentielles

La satisfaction du devoir accompli devrait être un motif
suffisant pour agir comme nous l'indiquons. Le sens du de-
voir apporte avec lui des habitudes constantes et de la ponc-
tualité. On ne doit jamais faire défaut à un engagement, car
la ponctualité est la pierre d'achoppement du succès en af-
faires.

Beaucoup de personnes d'une capacité ordinaire, et sans
autre assistance que leur connaissance des conditions des
affaires dans leur ligne particulière, doivent à leur persévé-
rance, leur ponctualité et leur économie, des résultats qui
peuvent paraitre surprenants.

Cette constatation nous amène à dire que nous ne de-
vrions jamais nous montrer découragés, mais que nous de-
vrions faire face à toutes les difficultés et, loin de nous en
effrayer, les prendre comme des pierres d'achoppement à la
réalisation de nos désirs, car ce qui parait impossible à réa-
liser aujourd'hui, peut être aisé à accomplir demain.

Cultivez la droiture et l'honnêneté qui sont indispensa-
bles au succès. Ne dites jamais rien sans être certain que
c'est vrai et si vous reconnaissez par la suite que votre dire
est erroné, n'hésitez pas à l'avouer hautement.

Tous ces principes peuvent se résumer par un seul mot:
"avoir du caractère".

On peut ajouter aux qualités mentionnées plus haut,
une autre également indispensable, nous voulons dire: l'é-
conomie, car, comme chacun le sait, l'extravagance est la
cause la plus fréquente de la faillite. Nous indiquerons ainsi
cette sorte d'extravagance qui nait des réunions joyeuses,
des parties fréquentes avec des amis et qui ne manquent pas
de vous éloigner de votre travail. Cette vérité est si généra-
lement admise qu'il ne semble pas nécessaire d'y insister.
Le commerce n'est pas un plaisir, mais un moyen d'acquérir
la fortune; aussi l'ambition du marchand devrait-elle être de
tirer de bons profits de son commerce non seulement pour
son propre bénéfice et celui de sa famille, mais aussi pour le
plus grand bien de ses employés.

Tout commerçant doit se rendre compte que le commer-
ce est une lutte continuelle et que pour avancer, il faut com-
battre; nul succès ne peut demeurer d'une façon permanente
si l'on n'affronte résolument la lutte; le commerce en détail
est devenu aujourd'hui une bataille sans merci du commen-
cement à la fin. Si vous voulez remporter la victoire, vous
devez tenir la tête. Mais cette lutte doit être courtoise, vous
ne devez témoigner aucune inimitié ou haine contre votre
rival, mais contester le terrain chaudement et pouce par
poucq.
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LE PROBLEME DE LA DISTRIBUTION.

La question du jour, à laquelle tout homme intéressé au
développement constant et rapide du commerce canadien, de-
vrait apporter une attention toute particulière, c'est le pro-
blème de la distribution.

Nos hommes politiques ont jusqu'ici porté beaucoup de
sollicitude au commerce extérieur du Canada. Des traités
commerciaux ont été conclus avec plusieurs pays étrangers et
il y a peu de doute que ces ententes commerciales contribuent
dans une large mesure à augmenter l'écoulement de nos pro-
duits. Tout Canadien consulte avec orgueil les statistiques
commerciales de chaque mois, et ne se gêne pas d'exprimer
sa satisfaction en se rendant compte des résultats obtenus.
Mais les conditions du commerce intérieur sont-elles aussi
satisfaisantes? Il suffit de poser la question pour s'aperce-
voir que le problème de la distribution n'a pas encore été ré-
solu au Canada. Jusqu'ici chaque manufacturier a été laissé
libre d'établir le système de distribution supposé ëtre le plus
avantageux pour lui. Un sujet aussi complexe n'a pas man-
qué de provoquer des opinions assez diverses. De cette di-
versité d'opinions il est résulté que plusieurs systèmes de dis-
tribution ont été adoptés. Nombreux sont les manufacturiers
qui distribuent leurs produits par l'entremise exclusive du
marchand de gros; d'autres, en plus petit nombre, vendent
exclusivement aux détaillants; d'autres vendent aux uns et
aux autres, et d'autres encore vendent à quiconque, pourvu
que celui-ci achète la quantité. Tous et chacun de ces manu-
facturiers font valoir dans la discussion du sujet des argu-
ments en faveur de leur système respectif, qui, si considéré à
un point de vue personnel, ne manque pas tout à fait de lo-
gique. Cependant, en principe, la majorité semble recon-
naitre que la distribution la plus économique, sinon la plus
efficace, est faite par l'entremise du marchand de gros et du
détaillant.

Il est facile de s'apercevoir que le peu d'harmonie qui a
existé entre les différents groupes de commerçants, de même
que l'absence de tout effort collectif ont été la cause première
des conditions particulières qui existent. Chacun étant aban-
donné à ses propres ressources, s'est efforcé de résoudre le
problème de la distribution en n'écoutant que son intérêt im-
médiat. Le détaillant, en cherchant à s'approvisionner à la
source même de la production, afin de pouvoir faire face à
la concurrence de quelques confrères privilégiés, qui obtien-
nent certains rabais en achetant en grande quantités; le mar-
chand de gros en s'efforçant de pousser la vente de certaines
marques spéciales dont il est le propriétaire ou le dépositaire
exclusif, faisant aussi une concurrence désastreuse aux ma-
nufacturiers de certains produits similaires, et même à ceux
qui sont généralement bien disposés à accorder au marchand
de gros une protection ^raisonnable. Cet état de choses a
causé un malaise général au sein des différentes activités
commerciales. La crainte, le doute et le mécontentement
règnent là où devraient régner la confiance, la satisfaction et
la coopération. Nous signalons ces quesques faits à l'atten-
tion des hommes d'affaires et des corps commerciaux, avec
l'espoir qu'ils sauront résoudre le problème de la distribution,
de manière à assurer au public le service le plus économique
et le plus efficace.

POURQUOI SE DEPRECIER SOI-MEME?

Laissons aux autres ce rôle peu enviable.

Dans sa drnière édition du mois de mars, à la page 45,
le Canadian Hardware Stove & Paint Journal publie un ar-
ticle très intéressant qu'il nous fait plaisir de reproduire, et

nous invitons les marchands de ferronnerie en détail à le
lire très attentivement. Cet article est intitulé:

"On favorise la vente de la ferronnerie importée au dé-
triment de celle faite au Canada."

Si nous considérons la nature des annonces faites par
les détaillants dans les différentes parties d Canada, ainsi
que celles de certains marchands en gros, nous constatons
qu'il y a une tendance très marquée de la part d'un certain
nombre d'entre eux à favoriser la vente des marchandises
importées au détriment de celles faites au Canada. Les mar-
chands de gros, aussi bien que les détaillants en ferronnerie
devraient cependant consacrer toute leur énergie à pousser
la vente des marchandises faites au Canada et ignorer le
plus possible la marchandise importée. C'est d'ailleurs ce que
tout homme raison~nable ne devrait manquer de faire en tout
temps. Nous savons cependant qu'il y a certaines lignes de
marchandises qui devraient être importées, mais les mar-
chands devraient autant que possible limiter leurs achats à
ces lignés indispensables. Ce qui semble être un manque de
logique chez un certain nombre de marchands, c'est la per-
sistance à dire soit dans leurs annonces ou ailleurs que les
marchandises importées sont d'une qualité sypérieure à cel-
les manufacturées au Canada. Nous ne doutons pas qu'il y
a en vente chez certains détaillants plusieurs articles de fer-
ronnerie d'une qualité supérieure à ceux manufacturés au
Canada; mais ceci étant admis, il ne semble pas sage de tou-
jours insister sur ce point, et ce qui cause le plus de mal,
c'est que dans plusieurs occasions, nous savons que ces dires
ne sont pas justifiés par les faits. La marchandise importée
n'est pas toujours supérieure à celle manufacturée au Cana-
da, en dépit du fait qu'elle est souvent annoncée comme tel.

Les manufacturiers de ferronnerie au Canada se sont
acquis une réputation de compétence qui leur fait honneur;
de fait, pour ce qui concerne plusieurs produits, leur posi-
tion est des plus enviables. La qualité de plusieurs lignes est
au moins équivalente, si non supérieure à celle des mêmes li-
gnes de marchandises importées. Alors, la difficulté se trou-
ve dans le fait que lorsque les détaillants vendent toujours
la marchandise importée au détriment de la marchandise
manufacturée au Canada, ils diminuent la confiance du pu-
blic acheteur canadien au sujet de cette dernière, et c'est ce
fait qui cause le plus grand tort à la marchandise canadienne.

Il est incontestable que le principal facteur dans la dis-
tribution de la marchandise est ie détaillant: c'est lui qui est
en contact continuel avec le public et, de son attitude au
sujet d'un article quelconque, dépend le plus souvent le suc-
cès ou l'insuccès de cet article. Conséquemment, son attitu-
de ne devrait-elle pas toujours ëtre en faveur de la marchan-
dise manufacturée au Canada? Nous opinons dans l'affirma-
tive; dans tous les cas, s'il y a certaines lignes de marchan-.
dises canadiennes dont le détaillant ne peut pas favoriser la
vente, nous lui demandons, au moins, de ne pas les déprécier."

M. L.-J. GABOURY.

Nous prenons plaisir à féliciter M. Louis-Jpseph Gaboury,
depuis sept ans assistant maitre des Postes à Montréal, à
l'occasion de sa nomination comme inspecteur général des
postes pour la division Est. Depuis déjà plusieurs mois il
était rumeur que cette nouvelle position devait être créée,
mais ce n'est que la semaine dernière qu'un ordre en conseil
a été adopté à cet effet par le Cabinet à Ottawa.

Les provinces comprises dans l"division Est que M. Ga-
boury sera chargé de surveiller, sont celles de Québec, du
Nouveau-Brunswick, de la Nouvelle-Ecosse, de l'Ile du
Prince Edouard et du Cap-Breton.

M. Gaboury a contribué plus que tout autre à améliorer
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le service des Postes à Montréal. En effet, si l'on compare
le service en existence il y a sept ans avec celui qui existe
aujourd'hui, l'on sera forcé de reconnaitre que celui qui fut la
cheville ouvrière dans cette réorganisation connaissait à fond
les besoins d'une ville de l'importance de Montréal et possé-
dait suffisamment de pouvoir exécutif pour imposer les ré-
formes nécessaires à faire du service des Postes à Montréal,
le meilleur du Dominion.

Nous devons aussi féliciter le maitre général des postes,
l'honorable L.-P. Pelletier, d'avoir mis de côté toute parti-
sannerie politique et d'avoir reconnu le mérite et les capa-
cités de M. L.-J. Gaboury en le nommant à cette nouvelle
position. Sa nomination, nous en sommes certains, est bien
vue du public, et très appréciée du commerce.

L'ECOLE LALIME DE ST-HYACINTHE.

L'Ecole Commerciale Pratique Lalime Limitée, de St-
Hyacinthe, vient de faire une innovation en créant un dé-
partement spécial consacré entièrement à l'enseignement de
la comptabilité des banques.

Toutes nos maisons d'éducation, ou à peu près, ensei-
gnent bien la comptabilité générale sans toutefois en faire
une spécialité plus approfondie que les autres articles au
programme; et l'élève qui, après avoir suivi les cours ordi-
naires de ces maisons d'éducation, désire entrer au service
d'une maison financière, doit faire un stage assez long et peu
rémunérateur, avant d'obtenir une position convenable.

A l'avenir, l'élève qui aura suivi le cours spécial à l'Ecole
Commerciale Pratique Lalime, Limitée, pourra se placer avec
beaucoup plus d'avantage dans une banque de son choix. Un
arrangement a été fait par M.-Lalime avec certaines banques
de l'endroit, permettant aux élèves suivant ce cours de mettre
en pratique les leçons reçues pendant la journée. Ce système,
nous n'en doutons pas, produira les meilleurs résultats. Nous
félicitons M. Lalime, le directeur de l'Ecole, de cette innova-
tion qui ne saurait manquer d'être très appréciée.

LA CHAMBRE DE COMMERCE DE SOREL.

Une assemblée de la Chambre de Commerce de Sorel a
été tenue, mardi, le 18, au Club Nautique, sous la présidence
de M. A.-E. Pontbriand. Le rapport annuel pour l'année qui
vient de s'écouler a été produit. Cette Chambre de Com-
merce, qui fait maintenant partie de la Fédération des Cham-
bres de Commerce de la province, a actuellement à l'étude
des questions d'une très grande importance pour l'avenir de
la ville.

Le rapport financier, exposé par le secrétaire de la Cham-
bre, M. A.-P. Vanasse, est aussi très satisfaisant.

M. A.-E. Pontbriand, qui occupait le fauteuil présidentiel
depuis deux années, déclina l'honneur d'accepter un nouveau
terme.

L'élection des officiers a donné le résultat suivant: M.
Arthur Langlois, président; M. A.-C. Trempe, vice-président;
M Armand Petitclerc, secrétaire; directeurs: MM. C.-O. Pa-
radis, Alfred Beauchemin, Louis Lacouture, Dr J.-F.-R. La-
traverse, A.-E. Pontbriand, Amable Lussier, Georges Pont-
briand, Oscar Duhamel, Harold Sheppard et J.-B. Gagné, fils.

Des reinerciements ont été adressés à M. A.-P. Vanasse,
secrétaire, qui ne peut continuer à exercer cette charge.

D'intéressants discours ont ensuite été prononcés par
MM. A.-E. Pontbriand, J.-B.-T. Lafrenière, maire de Sorel;
C.-O. Paradis, A. Paradis, A. Langlois, A.-C. Trempe.

LA COMPAGNIE LARUE & CLOUTIER, LIMITEE.

La semaine dernière, l'établissement Larue & Cloutier,
Limité, d'épicerie en gros et de marchands de vin, a été
partiellement détruit par un incendie. Les dommages sont
très considérables, s'élevant à au-delà de cent mille dollars.
Cet incendie est le plus considérable qui ait eu lieu depuis
assez longtemps dans le quartier congestionné des affaires.
Le manque de pression d'eau d'abord et le grand nombre de
fils électriques qui courent à cet endroit ont rendu le travail
des pompiers très difficiles. Plusieurs de ces braves ont été
blessés.

L'on nous informe cependant que la maison Larue &
Cloutier a l'intention de continuer les affaires comme aupa-
ravant. Elle sera en mesure, sous peu, de répondre à tous
les besoins de sa nombreuse clientèle. En attendant, le bu-
reau d'affaires est ouvert au No 137 de la rue St-PauL Télé-
phone Bell Main 3178.

LES ENSEIGNES LUMINEUSES.

Jeudi dernier, le 20 mars, par ordre du bureau légal de la
ville, le règlement concernant les enseignes lumineuses a été
mis en vigueur. Ce règlement permet de suspendre ou fixer
aux édifices des enseignes lumineuses ou électriques, poúrvu
qu'elles n'excèdent pas la moitié de la largeur du trottoir et
qu'elles soient placées à une hauteur d'au moins dix pieds au-
dessus du trottoir, ou suivant les instructions de l'inspecteur
de la cité.

Toutes les enseignes lumineuses ou électriques devront
être. recouvertes de métal et leurs supports et leurs liens de-
vront être entièrement en métal; elles seront solidement
fixées à l'édifice et construites de manière à n'offrir aucun
danger pour les passants.

Toutes les lampes formant partie d'une enseigne lumi-
neuse ou électrique devront rester allumées tous les jours
excepté le dimanche, de 7 heures p.m. à 12 heures p.m., du
ier avril au ler octobre, et de 6 heures p.m. à 12 heures p.m.
du 2 octobre au 31 mai.

LA FARINE DE GRAINES DE COTON DANS L'ALI-
MENTATION DU BETAIL

Au cours de ces derniers mois, on a beaucoup parlé de la
farine de graines de coton et de son utilisation comme produit
alimentaire. Aussi est-il intéressant de signaler les résultats des
expériences entreprises à ce sujet, à la station expérimentale
de la Caroline du Nord. Ces expériences eurent lieu sur six
mulets et furent divisées en plusieurs périodes. Pendant Ja pre-
mière, cinq mulets reçurent des grains de mais et de la farine
de graine de coton; le dernier ne fut nourri qu'avec des grains
de mais. Le fourrage commun se composa durant toute l'ex-
périence de tiges de mais et, par exception, de foin de diverses
espèces. A l'un on ne distribua que des graines de mais, alors
que l'on donna aux autres du son de froment et de la farine de
graines de coton. Tous les animaux ne furent soumis qu'à un
travail ordinaire.

Ces expériences ont montré que la farine de graines de co-
ton donnée en quantité moyenne, soit 690 à 90o grammes par
tête et par jour, ne présente aucun inconvénient, si efle est inti-
mement mélangée à du son ou à de la farine de mals. Mais, si
les quantités sont trop grandes, on enregistre une diminution
de poids vif et le rendement en travail des animaux est moins
important; en outre, au bout de peu 4e temps, les animaux re-
fusent d'ingérer de la farine de graines de coton.
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UN INVENTEUR GÉNIAL

Le commerce créé par son Invention s'élevait en igia à au-delà de deux milliards et demi.

Le quinze février dernier, l'association internationale du
froid, présidée par M. André Lebon, fêtait, en un banquet, la
promotion dans la Légion d'honneur d'un vieillard inconnu
du grand public, M. Charles Tellier.

Voici quarante-sept ans, cet hmme, d'une intelligence
géniale, venait de faire une découverte destinée à révolu-
tionner un jour tout le commerce mondial des matières or-
ganiques, en trouvant le secret et en construisant la première
machine à liquéfaction mécanique des gaz, permettant la con-
servation parfaite, par le froid artificiel, de la viande et de
toutes les autres substances alimentaires.

En 1912, le commerce mondial des matières ainsi con-
servées s'élevait environ à deux milliards et demi de piastres.

L'homme dont l'intelligence, le travail, l'énergie avaient
permis ce magnifique essor commercial, cet inventeur de
génie, lui, est resté pauvre.

C'est un Français.
Son histoire est marquée de tous les beaux traits de

cette race.
En 1845, un jeune homme de dix-sept ans, l'ainé de six

garçons, s'initiait à la pratique industrielle auprès de son
père, M. Tellier, filateur établi dans une petite ville nor-
mande: Condé-sur-Noireau.

Eclata la Révolution de i‡48, suivie d'une série de crises
commerciales. M. Tellier, patron de deux cents ouvriers, à
la tête d'un établissement de six mille broches, gros chiffre
pour l'époque, fut complètement ruiné.

On partit pour Paris. Là, à vingt ans, Charles Tellier
eut à faire vivre tous les siens.

Le jeune homme est travailleur. Il est doué d'un esprit
curieux.

En cherchant sa voie, génie précoce, tout de suite il in-
vente. Il lance des idées, construit un bateau où l'ammonia-
que est employé comme force motrice, une machine à air
comprimé.

HélasI précurseur est un rôle ingrat. Comme récom-
pense, il a Clichy: la prison pour dettesl

Par bonheur, le directeur est un brave homme.
Charles Tellier est affligé d'un créancier qui doit payer

pour son entretien neuf dollars par mois. Faute de paiement,
la porte.

Le créancier doit payer à la fin de chaque mois. Du
moins, il le croit.

Il se trompe. La pension de son prisonnier doit tomber
exactement le 30.

Celle de Charles Tellier arrive un 31. Trop tardi L'oi-
seau est parti la veille.

Saluons la mémoire de M. Lebureau de la prison de
Clichy.

Charles Tellier est libre. Il reprend courage. Il a des
idées sur la fabrication de la glace. Il les expérimente et
invente une machine frigorifique à compression.

Il voit plus loin. Avec cette machine, il conservera la
viande, et non seulement la viande, mais toutes les matières
organiques.

On est en 1869. Charles Tellier a gagné à sa cause un
vieillard éminent qui lui procurera tous les concours finan-
ciers désirables: le comte de Germiny, ancien gouverneur de
la Banque de France.

Catastrophel La guerre de 1870 éclate.
Le comte de Germiny meurt pendant la guerre. C'est

pour Tellier la perte de la fortune.

Qu'importe! Il s'acharne. Il sollicite, en 1872, l'Acadé-
mie des sciences d'examiner ses travaux. Une commission,
composée des savants Milne-Edwards, Peligot et Bouley,
vient les contrôler. Elle s'incline devant le résultat. Pasteur
félicite publiquement l'inventeur.

Charles Tellier décide de frapper un rand coup. Il fera
une démonstration éclatante. Il transportera de France en
Argentine une cargaison de viande fraiche.

Il forme une société, achète un paquebot anglais,
l'"Eboé," qui devient le "Frigorifique," et il part de Rouen le
24 seinmbre 1876

Après cent six jours de mer, il aborde à la Plata. Les
viandes sont aussi bonnes qu'au premier jour.

Charles Tellier "aborda", ce jour-là, en République Ar-
gentine, une fortune.

Et le monde entier était doté d'un nouveau commerce.
"Nul n'est prophète en son pays." Et puis la France est

un pays d'approvisionnement trop facile. On y prêta peu
d'attention à l'admirable découverte d'un de ses enfants.

Mais l'Angleterre en tira immédiatement parti. En ri2
quatre cents steamers frigorifiques naviguaient sous pavillon
britannique. Ils apportaient à Londres oeufs d'Australie et
pèches du Cap, fraises d4 Californie et saumons de l'Alaska,
gigots de l'Argentine et de la Nouvelle-Zélande.

Le génie d'un Français avait amélioré la table de millions
d'hommes.

En go8, au premier congrès international du froid, 6,ooo
adhérents faisaient une longue ovation à Charles Tellier.

En igr, l'Académie des Sciences lui décernait le prix de
Goest et sa commission plaçait son oeuvre, au point de vue
des services rendus à l'agriculture, à côté de celle de Pasteur.

Récemment, enfin, Charles Tellier recevait la Légion
d'honneur.

Mais il n'avait pas trouvé la fortune.
Pourtant, dans son petit appartement d'Auteuil, vieillard

indulgent, il ne songe ni aux luttes qu'il a dû livrer, ni aux
injustices qu'il a subies.

Il disait hier avec une simplicité admirable au reporteur
du "Matin":

-J'ai réalisé mon oeuvre. Je suis heureux d'avoir été
utile à mes semblables et d'avoir honoré mon pays.

Charles Tellier est né à Amiens le 28 juin 1828.

LE TULLE CHIMIQUE

Il s'agit d'un tulle fabriqué par moulage, et non par dé-
coupage, à l'aide d'une matière plastique qui ressemble quel-
que peu à celle qu'on emploie pour la fabrication des toiles
artificielles. Cette matière est du collodion ou de la cellulose
cuprique, c'est-à-dire que la base en est toujours du bois.
Sur un rouleau d'acier gravé, et où la gravure en creux re-
produit les fils enchevêtrés d'un tissu de tulle, on fait arri-
ver une sorte de nappe de cette matière astique, qui est
comprimée à l'aide d'un autre rouleau venant appuyer sur le
premier. On obtient ainsi un véritable moulage, qui donne
l'apparence d'un tulle. Il y a, bien entendu, une série de pré-
cautions à prendre pour permettre que la matière plastique,
qui se présente ainsi sous forme d'un tissu à jour, ait le
temps de durcir avant de subir des efforts. D'ailleurs, il est
très probable que jamais les tissus ainsi obtenus n'offriront
la même résistance que les véritables tishus tissés,
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LA REPRESENTATION

LE CONTACT AVEC LES REPRESENTANTS

Comme nous avons déjà eu l'occasion de l'exposer, il ne
suffit pas de styler le représentant au moment de son entrée
en campagne; il faut le suivre, en quelque sorte pas à pas, dans
l'accomplissement de sa mission, et garder avec lui un contact
incessant. Ce sont les moyens d'assurer un tel contact qui vont
étre examinés ici.

Se voir pour mieux collaborer

L'idéal serait que les représentants eussent avec leur pa-
tron des entretiens aussi fréquents que possible. Mais les dis-
tances et le manque de temps rendent presque toujours la chose
impraticable. Tout ce que peut faire alors un chef de maison
qui a des agents de vente dispersés sur une vaste étendue de
territoire, c'est de les visiter de temps en temps. S'il ne peut
s'assujettir à y aller en personne d'une façon régulière, et qu'il
doive se faire remplacer dans cette fonction par des voyageurs
ou des agents généraux, il devra s'arranger, tout au moins, à
faire connaissance, une fois ou l'autre, avec les plus importants
de ses représentants. Ce n'est qu'en se connaissant mutuellement
qu'on s'apprécie; et les relations personnelles, augmentant la
confiance de l'agent et son zèle au service de sa maison, auront
une heureuse répercussion sur les affaires.

D'autre part, rien ne vaudra une visite soit du chef de mai-
son, soit d'un de ses voyageurs, pour réchauffer l'ardeur ralen-
tie d'un représentant; en accompagnant celui-ci chez les clients,
en l'aidant à enlever des ordres, on lui rendra son énergie et
son entrain, on le "remontera" pour quelque temps.

Mais, dans l'intervalle des visites, de même que si ces visi-
tes sont impossibles ou peu fréquentes, il ne faudra pas négli-
ger de maintenir la liaison permanente. Dans ce but, on orga-
nisera un système de correspondance comportant, du côté de
l'agent, des rapports réguliers sur son travail, et, du côté de la
maison, un ensemble de communications intéressantes et cons-
tituant un stimulant.

z. - Rapport des représentants

Beaucoup de représentantss jugent inutile d'écrire à leur
maison quand ils n'ont pas d'ordres à passer ou de question
importante à traiter. De sorte que, la plupart du temps, on
ignore si leur silence est dû à l'insuccès de leurs démarches ou
à leur inaction.

Une telle incertitude est inadmissible. Il faut exiger du re-
présentant - au besoin en le stipulant dans le contrat passé
avec lui - qu'il fournisse des comptes rendus périodiques sur
les résultais de son travail. La périodicité de ces rapports dé-
pendra naturellement de l'importance même des affaires et de
la clientèle visitée, comme aussi du mode de rémunération
adopté; car on conçoit ,au dernier point de vue, qu'on puisse
se montrer plus exigeant avec celui qui reçoit des appointements
fixes qu'avec celui qui est rétribué à la commissioe.

Mais que les rapports doivent efre journaliers, ou hebdo-
madaires, ou bi-mensuels, ou plus espacés encore, il conâiendra
de tenir la main à leur envoi régulier; même de la part f'un
simple agent à la commission, on ne doit pas tolérer ce manque-
ment à la règle établie. Car, si un tel agent ne produit pas et
s'abstient, en même temps; de rendre compte de son action,
c'est indubitablement une non-valeur qu'il faut remplacer au
plus tôt, sous peine de perdre un temps précieux dans une at-
tente stérile.

Forme et contenu des rapports

Pour faciliter aux représentants la rédaction des rapports,
on pourra leur fournir des formules imprimées ou autocopiées,
qui seront établies suivant le genre des affaires et de clientèle
envisagé, avec des cases correspondant aux renseignements à
noter.

En ce qui concerne ces renseignements eux-mêmes, il ne
nous est pas possible d'en donner ici l'énumération complète.
Néanmoins, à titre d'indication, nous mentionnerons:

i' Pour les affaires réalisées. - En tète la date, à la suite
les nom et adresse du client, une appréciation sur son credit
(tant d'après sa réputation que d'après sa façon même de trai-
ter les affaires). Puis la désignation de l'établissement et des
articles qu'il utilise, soit d'une façon courante, soit à titre ex-
ceptionnel. Enfin, l'indication des articles commandés et de ceux
qu'on peut espérer fournir à l'avenir, avec les prix correspon.
dants. Noter, s'il y a lieu, les envois de catalogues et de tarifs
à effectuer.

(Il est à remarquer que cette fiche est absolument distincte
de l'ordre lui-même qui contient les conditions de la vente et
autres détails ne figurant pas sur la fiche ci-dessus.)

2° Propositions non suivies de ventes. - Tout ce qui
concerne la date, les nom et adresse du client, son crédit, la
désignation de son entreprise et de ses besoins, sera inscrit
comme pour les ventes réalisées. Mais il y faudra indiquer, en
outre, pourquoi la vente n'a pu avoir lieu; si on peut espérer
réussir ultérieurement; à quelle date faire de nouvelles propo-
sitions; les noms des fournisseurs actuels. Enfin, indications
pour l'envoi de tarifs et catalogues.

Cela, nous le répétons, n'est donné qu'à titre d'exemple.
Nombre d'autres renseignements trouveront leur place dans
ces rapports, notamment tous ceux que le représentant aura
recueillis sur la concurrence - ce dont nous avons déjà eu l'oc-
casion de parler.

On conçoit que, de la sorte, un chef de maison pourra sui-
vre utilement le travail de ses agents, ce qur fui permettra de
guider ceux-ci de loin, de leur suggérer des idées pratiques, de
les remettre dans la bonne voie s'ils venaient à s'en écarter -
précieux avantage signalé plus haut - de se débarrasser des
non-valeurs dont le silence, l'absence de comptes rendus, dissi-
mulerait l'inertie.

En ce qui concerne le représentant lui-même, rien ne sera
plus propre à stimuler son activité que cet examen réfléchi des
résultats acquis ou possibles, et, s'il n'a rien fait, que l'aveu
obligatoire de son inaction. ,

2. - Communications aux représentants

C'est là la contre-partie des rapport& que les représentants
adressent à leur maison: contre-partie absolument nécssaire,
si l'on considère que le représentant a besoin d'être tenu en ha-
leine autant et même plus qu'un client. Pour obtenir de lui la
continuité et la persévérance dans l'effort, l'envoi, aussi fré-
quent que possible, de communications intéressantes constituera
une sorte de "follow up system" d'un excellent effet.

Qui sera l'objet de ces communications?
En premier lieu, il conviendra de tenir le représentant au

courant des progrès et améliorations réalisés par la maison au
point de vue de l'organisation, de la production, du mouvement
généràl des affaires, etc., etc. En effet, tout ce qui est de nature
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à faire ressortir la prospérité et l'importance de l'établissement
pour lequel il travaille, flatte l'amour-propre de l'agent et,
d'autre part, accroit sa foi dans la valeur des articles qu'il vend.

Si des commandes particulièrement importantes, ou émanant
de clients notables, sont obtenues par la maison, elles devront
être signalées dans les mêmes conditions.

Ensuite, les informations d'ordre technique ne seront pas
négligées. Les représentants n'ont ni le temps, ni les moyens
de se renseigner, dont dispose la maison. Or, il importe que rien
ne leur échappe de ce qui concerne la branche dont ils s'occu-
pent, l'état du marché, etc.

Pour exciter l'émulation des agents, on leur rappellera, de
temps en temps, les résultats obtenus par eux pendant les pé-
riodes correspondantes des années précédentes, en les invitant
à se surpasser. On leur fera connaitre les résultats obtenus par
les autres agents de la maison; on pourra même organiser entre
eux des concours, avec des primes pour les plus beaux chiffres
d'affaires réalisés.

Enfin, il ne faudra pas manquer d'informer les agents, du
détail des rapports de la maison avec la clientèle qu'ils visitent.
Alors même qt'ils n'auraient pas un monopole dans une région,
il sera bon de leur communiquer les demandes de renseigne-
ments et de prix provenant de ladite région, car cela les encou-
ragera et, d'autre part, ils enlèveront peut-être une commande
là où la maison aurait échoué en agissant. directement.

QUESTIONS ECONOMIQUES.

L'économie des mouvements danr-le travail.

Il suffit d'observer attentivement des ouvriers au travail
pour s'apercevoir que la plupart, faute de coordonner leurs
mouvements en les réduisant aux gestes strictement néces-
saires, font inconsciemment une dépense superflue de forces
et de temps.

Le journal l"'Opinion" cite à ce propos des exemples
frappants. Le camelot qui court par les rues, à perdre ha-
leine, pour faire une recette plus rapide en vendant les jour-
naux dont il est porteur, perd la plus grande partie du béné-
fice de son activité en effectuant, pour rendre la monnaie à
ses clients, une série de mouvements qu'il pourrait s'éviter
avec un peu de prévoyance. L'employé qui, dans un bureau
de poste, est préposé à la vente des timbres perd du temps à
ouvrir des cartons dès qu'on lui demande un timbre autre,
que celui d'usage courant, alors qu'il n'aurait qu'un simpTê"
geste à faire s'il avait devant lui, et à portée de la main, tous
les types existants. , Ces exemples pourraient être multipliés
à l'infini et la conclusion qui s'impose est toujours la même:
l'effort humain, d'une façon générale, n'est pas organisé scien-
tifiquement, c'est-à-dire de façon à donner le maximum de
rendement pour un minimum de dépense de force.

Cette organisation existe seulement pour les machines,
où tout perfectionnement vise sans cesse à une simplification
des rouages, correspondant à un accroissement de la valeur
productive.

Les mouvements de l'ouvrier pouvant être considérés
comme étant exécutés par les rouageL4e la machine humaine,
il doit être possible de régler ceux-ci de telle façon que là où
l'effort musculaire n'est pas nécessairement accompagné d'un
effort cérébral, cet effort corresponde exactement au travail
demandé.

* *
C'est en se basant sur cette observation qu'un ingénieur

américain vivant tout le jour au milieu des ouvriers des usines
de Philadelphie, M. Winslow Taylor, publia, il y a quelques
lustres, un ouvrage qui attira l'attention du monde de l'in--
dustrie.

M. Taylor imagina alors un système qui consiste à limi-
ter l'effort de l'ouvrier aux gestes strictement nécessaires et,
sans fatigue supplémentaire, à choisir, parmi ces gestes, ceux
qui sont le plus appropriés au travail.

C'est le moyen, pour l'ouvrier, de produire davantage
sans se fatiguer autant et de s'assurer ainsi, soit un accrois-
sement de salaires, soit une diminution de la durée de la jour-
née de travail, si ce n'est les deux à la fois.

M. Raymond Guasco, dans l"'Opinion," résume très clai-
rement ce système:

"Voici une machine-outil. A quelle vitesse faut-il la faire
marcher, quel est l'angle de coupe qu'il faut adopter, quel
outil employer, etc., etc., pour que cette machine abatte le
plus de besogne? Ce problème est infiniment compliqué et
ne comprend pas moins, en effet, de 12 variables. Taylor a
mis dix ans à le résoudre. Quand il fut arrivé à un résultat,
il le résuma dans une série de "règles à calcul" qui permet-
tent en quelques secondes de trouver la solution pour chaque
cas spécial, alors que jusqu'à ces temps derniers, on s'en re-
mettait à la plus ou moins grande sagacité de l'ouvrier.

"Maintenant on place celui-ci devant la machine. On lui
dit: vous mettrez telle avance, vous vous servirez de tel outil,
vous ferez tel geste et au lieu d'usiner 3 pignons à l'heure,
vous en usinerez 30. Votre salaire augmentera de tant par.
heure et vous ne vous fatiguerez pas plus qu'auparavant."

** *

Le système Taylor, dit à son tour dans "La Réforme
Economique" Jules Doumergue, consiste donc à faire inter-
venir la méthode du travail, où, jusqu'à présent, aucune règle
n'indiquait à l'ouvrier comment il pourrait économiser ses
forces.

Une des objections formulées par les ouvriers, c'est que
le système Taylor aboutit à faire d'eux de simples machines
en actionnant d'autres, et que, de ce fait, ils sont opposés au
chronométrage.

Ce que ne votént pas ceux qui formulent cette objection,
c'est que ce n'est pas le système Taylor qui crée cette situia-
tion, mais bien l'évolution de l'industrie.

"L'introduction de la machine dans l'industrie, dit fort
justement M. Doumergue, a eu pour conséquence une plus
grande division du travail, comme aussi une diminution du
rôle personnel de l'ouvrier. Si l'on constate aujourd'hui une
crise de l'apprentissage, c'est que dans un nombre croissant
d'industries, on n'a plus besoin d'un ouvrier propre à des
besognes diverses. On n'a pas à former un ouvrier complet,
même dans les limites de sa profession; il suffit d'un homme
sachant faire marcher une machine, préparation qui exige
peu de temps et ne requiert pas un sérieux effort d'intelligen-
ce, mais simplement de l'attention et quelque pratique.

"Sans doute, il y a encore des spécialistes, même avec les
machines. Certaines de celles-ci ne peuvent être ajustées qu'à
la main. Il est bien évident qu'en ce cas, le chronométrage
ne saurait être appliqué, parce qu'il n'y a pas précision dans
l'opération à effectuer. L'employé qui donne un effort intel-
lectuel plus ou moins intense ne peut non plus être chrono-
métré. Mais si l'on s'en tient à la production issue de la ma-
chine, il en va autrement.

"Qu'on regrette à certains points de vue que l'ouvrier,
qui était jadis dans une certaine mesure un créateur, soit ré-
duit au rôle de moteur d'un mécanisme, on le comprend;
mais c'est un fait contre lequel il serait vain de se rebeller.
Il n'est point de progrès qui n'entraine des inconvénients.
Cela n'empêche pas qu'il finit par s'imposer.

"Ici, le progrès ne consiste pas, comme le prétendent
certains, à ravaler l'homme au rang de machine. Cette évolu-
tion s'est faite naturellement. Le chronométrage vise, au
contraire, à ménager la machine humaine en lui épargnant
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des fatigues inutiles et contribue indirectement à améliorer
ses conditions d'existence."

De même que la machine s'est introduite dans l'industrie
contre le gré de l'ouvrier, parce que rien ne peut résister au
progrès, de même, par une évolution fatale nous y verrons
introduire le chronométrage. Et, à ce sujet, nous ne sau-
rions mieux faire qu'en reproduisant les judicieuses considé-
rations de M. Guasco:

"Les ingénieurs ont recherché, dit-il, avec les procédés
employés à perfectionner notre outillage, quelle est la mé-
thode la plus rapide et la plus effective et la plus sûre d'exer-
cer l'effort humain. Le compteur à secondes, ce dieu mo-
derne, leur a été d'un grand secours. Ils ont bien vite dé-
couvert que l'homme abandonné à son seul instinct se fati-
gue inutilement. Ils ont voulu diminuer au maximum sa dé-
perdition de force. De même que tout le progrès accompli
durant ces dernières années par l'automobile consiste à em-
bloyer de plus en plus intégralement la force d'un moteur,
c'est-à-dire consiste à diminuer la différence primitive qu'il y
avait entre le nombre de chevaux développés par ce moteur
et le nombre de chevaux utilisables à la jante, de même tout
le progrès futur consistera à mieux employer la force de
l'homme. Il sera progressivement capable de faire en six
heures ce qu'il faisait en huit, et même s'il veut s'attacher à
son ouvrage et y faire intervenir l'esprit sportif de record, à
faire en quatre heures ce qu'il faisait dans un espace double
de temps. La production mondiale loin d'être diminuée aug-
rnentera, et pourtant l'on travaillera moins.

"Les heures ainsi arrachées au travail seront les vacances
de l'humanité, vacances chaque année plus longues et plus
utiles. L'ouvrier deviendra un véritable citoyen libre dont
les loisirs seront occupés à améliorer la condition physique
et intellectuelle. Il pourra fréquenter les terrains de jeux et
les universités et comprendre la grandeur de la tâche à la-
quelle ses forces sont employées: le progrès matériel."

Il n'est pas douteux que plus l'homme s'efforcera de cal-
quer ses mouvements sur ceux des machines, plus vite il se
débarrassera de sa tâche et plus il augmentera sa liberté.

Cette raison finira certainement par triompher des résis-
tances et des sophismes qui s'efforcent à montrer, contre
toute vérité, que tout progrès dans la classe capitaliste est
meurtrier pour la classe ouvrière.

POUR LES DETAILLANTS.

Si l'on m'en demande... j'en prendrai!

J'en prendrai... si l'on m'en demandel telle est la ré-
ponse, brutale en soi, que font nombre de commerçants aux
représentants qui leur soumettent un produit, soit nouveau,
soit qu'ilspe l'ont pas en magasin.

Il faut avouer que c'est là une façon singulière d'envi-
sager le rôle du commerçant à l'époque actuelle.

La base du commerce, n'est-ce pas d'offrir au client un
1article que l'on sait avantageux?

Attendre que le client vienne vous le demander et ne lui
donner que ce qu'il daigne réclamer, c'est faire du commerce
à rebours, c'est se laisser distancer par les concurrents avides
de prendre votre place et de vous réduire à néant.

En guerre, la meilleure tactique consiste à attaquer l'en-
nemi ou à tirer dans une embuscade.

En matière commerciale, il en est de même; il fiut non
seulement offrir sa marchandise au client, mais lui exposer
les avantages de celle-ci, l'engager par tous les moyens à l'ac-
quérir, et, lorsque le client ne vient pas, l'attirer et même
aller le chercher jusque chez lui.

Que font les grands magasins, les maisons à succursale,
les roulotiers?

Ils attirent le client par une mise en scène savante, par
un tam-tam souvent exagéré, et même de mauvais goût par-
fois, mais de plus, ils envoient à domicile circulaires, pros-
pectus et prix courants, ainsi que des agents.

Quant aux roulotiers, ils promènent leurs petits bazars
partout, ils pénètrent dans tous les intérieurs, et on peut être
tranquille, tous offrent leurs marchandises.

Il n'est d'ailleurs pas un négociant, un industriel digne
de ce titre qui n'offre sa marchandise au moyen de ses voya-
geurs, de ses représentants, de circulaires, etc.

Certains commerçants-détaillants seraient donc seuls à
ne pas offrir leur marchandise et à attendre qu'elle leur soit
demandéel

Si ces commerçants possèdent une clientèle importante,
si leur maison est parfaitement achalandée et qu'ils fassent
naturellement un chiffre d'affaires suffisant, non seulement
pour couvrir leurs frais généraux, mais pour récupérer de
larges bénéfices, il n'y aura que demi-mal..., jusqu'à ce qu'un
concurrent plus avisé cherche à pénétrer dans leur clientèle,
en employant le moyen de l'offre pressante et tentatrice.

Mais si ces commerçants ne font que bien juste leurs
affaires et qu'ils se contentent d'attendre le désir ou le bon
vouloir du client, sans chercher à le provoquer, ils se dirige-
ront souvent vers les difficultés commerciales et la décon-
fiture.

Ce qui serait grave si cet état d'esprit se répandait, c'est
que le commerce individuel disparaitrait rapidement et que
les colossales entreprises resteraient absolument maitresses
du champ de bataille commercial, ainsi qu'exceptionnelle-
ment, les commerçants qui auraient su offrir leur marchan-
dise.

Pour conclure, je me permets d'affirmer que tout com-
merçant digne de ce titre, connaissant à la fois son métier et
sa clientèle, doit avoir assez la confiance de celle-ci et assez
de pouvoir sur elle pour l'amener à se pourvoir de préférence
des produits qu'il lui recommandera particulièrement.

Naturellement, le commerçant doit agir en toute loyauté,
ne recommander que des produits excellents et avantageux
pour le client..., mais également pour lui. Dieu mercil il
s'en trouve.

De cette façon, il satisfera sa clientèle et il retirera de
son travail les profits légitimes, sur lesquels il est forcé de
compter pour récupérer ses frais généraux.

Hors de là, point de salut pour les moyens et petits
commerces!

Au contraire, s'ils veulent se donner la peine de diriger
les achats de leur clientèle, qui est encore la plus considé-
rable de la nation, quoi qu'on pense, ils acquerront une puis-
sance particulière de direction de la clientèle et de lancement
de bons produits, avec laquelle il faudra compter et qui seule
est capable de leur ramener le succès absolu.

L'ALIMENTATION A LA FARINE DE COTON

Les Américains sont vraiment les bienfaiteurs de l'hu-
manité; ils avaient déjà lancé dans la circulation et dans la
consommation presque courante l'huile extraite des graines
de coton, qu'on appelle l'huile de coton, et qui sert constam-
ment à frauder l'huile d'olive, notamment dans la confection
des conserves. Les voilà qui s'occupent d'introduire égale-
ment dans l'alimentation la farine provenant des graines de
coton. Et, s'il faut les croire, cette farine serait très supé-
rieure à la farine de blé, et contiendrait autant de matières
grasses que la meilleure viande; elle constituerait un ali-
ment complet de digestibilité très facile. Et les producteurs
de coton en tireraient le meilleur parti pécuniaire.
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LA SITUATION
En dépit du mauvais état des che-

inins un peu partout, les affaires de Pà-
(ues semblent avoir été très bonnes.

En ville, le commerce en gros est
très actif.

On nous apprend que la liste des nou-
veaux empaquetages du homard est
rendue publique; on y remarque que les
prix sont en hausse de $2 à ý3 par cais-
sc, par rapport aux prix de 1 an dernier.
Avec l'augmentation constante des prix,
ce produit devient un luxe et, par con-
séquent, la consommation devra forcé-
inent diminuer, surtout que les bons
saumons sont à très bon marché.

Les dernières nouvelles reçues des
liarbades disent que, quoiqu'il ne soit
pas tout récolté, le rendement des mélasses
de cette année est déjà tout vendu. La
recolte sera donc encore une fois con-
trôlée par les spéculateurs et les der-
niers prix sont de 5 cents par gallon
plus élevés que ceux d'ouverture. Ceux
(lui ont négligé de placer leurs comman-
des de bonne heure se trouvent dans
une assez mauvaise posture.

Les thés de Chine Gun Powder de
bonne qualité sont très rares et il est
presque impossible de s'en procurer. Il
ne sera pas offert de nouveau stock avant
le mois d'août et peut-être de septem-
bre.

Les saindoux purs sont augmentés de
près de io cents par seau de 20 livres,
et les lards américains sont en hausse
dc 5oc à $i le baril, selon la qualité.

Il ya une baisse assez sensib e du blé-
d'Inde à balais et l'article a baissé de
25 à So cents par douzaine par rapport
aux prix de décembre dernier.

Comme l'ouverture de la navigation
,era probablement plus hâtive que d'ha-
hitude, le commerce est très occupé à
préparer les commandes à être livrées
par voies navigables.

Nous cotons:

SUCRES
Extra granulé, sac les ioo Ibs. 4.50
Extra granulé, balle 5 x 20 zoo lb. 4.60
Extra &cpund, baril les zoo lbs. 4.90Extra #dund, bte 50 lbs. zoo lb. 5.1o
Extra ground, i bte 25 lb., zoo ILb. 5.30
No i Yellow, baril les zoo Ibs. 4.15

o Yellow, sac les zoo lbs. 4.10
rowdered, baril zoo lbs. 4.70
Powdered, bte 50 Ibs. les zoo Ibs. 4.90
Paris Lumps, i bte 25 lbs. ioo Ibs. 5.55
Crystal Diamond, baril zoo Ibs. 5.25
Crystal Diamond, i bte 50 lbs.

les zoo Ibs. 5.35Crystal Dia.mond, i bte 25 lbs.
les zoo Ibs. 5.55

Crystal Diamond, Domino, 20
cartons 5 lbs. les zoo Ibs. 0.35

Sucres bruts cristallisés, lb. 0.041
Sucres bruts non cristallisés, lb. 0.034

Ces prix s'entendent au magasin du
%endeur à Montréal.

MELASSES
Très bonne demande.

Parbade, choix, tonne
Parbade, tierce et qrt.
Barbade, demi qrt.

0.34 0.35 0.37
0.37 o.38 0.40
0.39 0.40 0.42

Mélasse, fancy, tonne o.39 0.40 0.42
Mélasse, fancy, tierce et

quart o.42 o.43 0.45
Mélasse, fancy, demi qrt. 0.44 0.45 0.47

Les prix s'entendent: ière colonne,
pour territoire ouvert; 2e colonne, pour
territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et ses environs.

LARD AMERICAIN
le qualité, le quart
te qualité, le quart
2e qualité, le uartO

§AINDOUX

Bonne demande.

Saindoux pur, en tinette
Saindoux pur, en seau
Saindoux pur, cse de 1o Ibs.
Saindoux pur, cse de 5 lbs.
Saindoux pur, cse 4e 3 lbs.
FARINES ET PATES

TAIRES

30.75
29.oo
27.oo

La lb.
0.141
3.10
o.151
o.z54
o.z6

ALIMEN-

Pâtes alimentaires
Bonne demande.
Nous cotons:

Arrow root, boite de 7 lbs.
Farine Five Roses, qrt.
Farine Five Roses, sac
Farine Household, nrt.
Far. "Regal" sac
Far. "Regal', qrt.
Far. patente hongroise, qrt.
Farine à pâtis. Océan, qrt.
Far. d'avoine granulée, sac
Far. d'avoine standard, sac
Farine d'avoine fine sac
Farine d'avoine roulée, brl.
Farine d'avoine roulée, sac
Farine de sarrasin, sac
Far. de blé-d'Inde ord., sac
Banner, Saxon et Quaker

Oats, et Ogilvie, caisse
Cream of wheat, cse
Fécule de mais, te qlté, lb.
Fécule de mais, 2e qîté, lb.
Fécule de pommes de terre,

qrts de i lb., doz.
Vermicelle, macaroni et

spaghetti Canadiens btes
de 5 lbs., lb.

En vrac
Paquets de i lb.

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de 4 lb., lb.
Spaghetti, pâtes assorties:

alphabets, chiffres, ani-
maux nouilles, coudes,
importes en vrac, lb.

En paquets de i lb.
Tapioca pearl, en sac, la
Tapioca seed, en sac, la
Tapioca flake
Sagou

0.15
o.oo 6.25
o.oo 3.25
o.oo 6.25
o.oo 3.20
o.oo 6.70
o.oo 6.40
o.oo 5.85
o.oo 2.65
0.00 2.65
0.00 2.65
o.oo 4.90
0.00 2.30
o.oo 2.75
o.oo 2.15

0.00 4.00
0.00 5.75
0.071 0.071
0.051 0.054

0.00 1.35

o.oo 0.271
0.00 0.05i
o.oo 0.07

o.oo 0.071

0.00 0.071
o.oo o.o8
o.o64 0.071
o.oo o.o64
0.074 0.08
0.051 0.06

FROMAGES CANADIENS
Bonne demande.
Les fromages petits et gros se ven-

dent aux épiciers 144c et z5c la livre.
Poisson salé.

Morue salée, No I o.15 .s15
VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bollman, cruches paillées, 4

gali. ifp., cruche o.oo 2.20
Domestique triple, cruches

paillées, 4 gal. imp. cruche o.oo 1.20
72 grains, le gall. o.oo 0.12
88 grains, le gall. 0.00 0.15
z18 grains (proof), le gall. o.oo 0.19

THES
Peu d'affaires sauf pour les thés du

Japon qui sont en demande à prix un
peu plus fermes.
EPICES PURES, GRAINES ET SEL

Bonne demande courante.
Nous cotons:

Allspice, moulu lb.
Anis
Canary Seed
Cannelle, moulue
Cannelle en mattes
Clous de girofle moulus
Chicorée canadienne
Clous de girofle entiers
Colza
Crème de tartre
Gingembre moulu •

Gingembre en racine
Graine de lin non moul.
Graine de lin moulue
Graine de chanvre
Macis moulu
Mixed spices moulues
Muscade
Muscade moulue
Piments (clous ronds)
Poivre blanc rond
Poivre blanc moulu
Poivre noir rond
Poivre noir moulu
Poivre de Cayenne pur
Whole pickle spice
Sel fin en sac
Sel fin en i de sac
Sel fin, quart, 3 lbs.
Sel fin, quart, 5 lbs.
Sel fin, quart, 7 lbs.
Sel fin. en quart de 28o Ibs.

Ordinary fine
Fine
Dairy
Cheese
Gros sel, sac

ORGE
Légumes secs.
Nous cotons:

Orge mondé (pot), sac
Orge mondé (pot), baril
Orge mondé (Pearl), sac

Nous cotons:
Fèves de Lima de Cal., ILb.
Fèves blanches, Can. lb.
Fèves jaunes minot
Lentilles rouges, par sac, lb.
Lentilles vertes, par sac, lb.
Pois Verts, No i lb.
Pois cassés, le sac
Blé-d'Inde à soupe, cassé,

le sac
RIZ

La demande est passable.
Nous cotons:
Riz importés:

Riz Patna, sacs de 56 lbs.,
suivant qualité lb.

Riz Carolina
Riz moulu
Riz soufflé (puffed) cse de

0.15 o.18
o.o8 0.09
0.26 0.07
0.20 0.24
o.18 0.22
o.26 0.33
0.12 0.13
0.22 0.30
o.o6 o.o8
0.23 0.24
0.20 0.30
0.22 0.25
0.04 0.05
o.o6 0.07
0.051 0.07
o.oo 0.90
o.18 0.22
0.20 0.35
o.oo 0.50
0.07& 0.10
0.271 0.30
0.23 0.27
o.18 0.20
o.16 0.20
0.21 0.25
o.6 o.2o

1.30
0.00 0.40
2.95 3.05
0.00 2.95
2.80 2.85

o.oo 1.80
o.oo 2.05
o.oo 2.15
0.00 2.45
0.70 0.75

0.00 3.00
o.oo 6.50
0.00 4.85

0.07 0.071
0.00 0.041
2.00 2.10
0.05 o.o6
o.o6 0.07
0.05 0.051
0.04 0.041

0.00 2.10

0.05§ o.o6
0.09 0.10
0.0o 0.06
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36 paquets de 2 pintes 0.00 4.25
Riz décortiqués au Canada:
Les prix ci-dessous s'entendent f.o.b.

Montréal.
Qualité B. sac 250 lbs. o.oo 3,65
Qualité C, sac zoo lbs. o.0o 3.55
Sparkle 0.00 5.4
1ndia Bright (sac de zoo lbs.) 0.00 3 .c5
Lustre 0.00 3 .90
Polished Patna o.oo 4.6o
Pearl Patna 0.00 4.85
Impérial Glacé Patna 0.oo 5.00
Crystal japan o.oo 5.35
Snow Japan 0.00 5.60
Ice Drips Japan 0.00 5.85

FRUITS SECS
Assez bonne demande.
Nous cotons:
Dattes et figues:

Dattes en vrac i lb.
Dattes en pqts de i lb.

3 couronnes lb.
Figues sèches en boites,
7 couronnes lb.
5 couronnes lb.
6 coulonnes lb.
9 couronnes lb.
16 onces bte
îo onces bte
Raisins de Corinthe.

Corinthe Filiatras, en vrac
Corinthe Filiatras en car-

tons i lb.
Raisins de Malaga.

Rideau bte
Balmoral bte
Orléans bte
Royal Exceisior bte

Raisins Sultans.
En vrac
Cartons i lb.

Raisins de Valence.
Valence fine off Stalk, btes

de 28 ibs.
Valence Selected, btes de

28 Ibs.
Valence Layers, 4 cour.,

btes de 28 lbs.
Raisins de Californie.

Epépinés, paq. i lb.. fancy
Epépinés, paq. i IL, choix

0.00
0.071
o. o91

o. osi
o .08
o. loi

0. 131 0.14
o. Ili 0.12
0.13 0.131
0.1l41 0.15
o.îîîl o. 12à
0.071 0.08

Lb.
o.o6i 0.071

o.o8 o.o81
Lb.

0.00 2.50
0.00 3.00
0.00 4.00
0.00 5.50

Lb.
0.00 o.îîl
0.00 o. 121

Lb.

0.00

0.00

0.00

0.00
0.00

Noix et Amandes.
Amandeès Tarragone 0.17
'Amandes Valence écalées 0.321
Avelines 0. 12J
Noix Grenoble Mayette o. ii
Noix Marbot 0.131
Noix de Bordeaux écalées 0.27
Noix du Brésil o.15
Noix de coco râpées, à la lb. 0.20
Noix Pécan polies Jumbo 0.19
Noix Pécan cassées 00
Peanuts non rôties, Sun o.oo
Peanuts non rôties, Bon Ton 0.00
Peanuts non rôties, Coon 0.00
Peanuts rôties, Coon 0.08/
Peanuts rôties G. 00
Peanuts non rôties, G. 00
Peanuts rôties, Sun 0.10
Peanuts rôties, Bon Ton 0.11
Pruneaux 30/40 0.00
Pruneaux 40/50 0.00
Pruneaux 5o/60 0.00
Pruneaux 60/70 0.00
Pruneaux 70/80 0.00
Pruneaux 8a/go 0.00
Pruneaux 90/io0 0.00

Fruits évaporés.
Abricots, boite 25 ibs. 0.00
Nectarines 0.00

0.00

0.00

o. ogî

Lb.
o.o8
0.071

Lb.
0.18
0.34
0.14
0.17

o. 141
0.28
0.16
0.22
0.20
0.00
o. o81
0.091i
0.07
0.ri9
0.10
0.071
0.11
0.1/2
0.11
0.091
o. 081
0.071
0.07
o.o6i
o: o6
Lb.

0. 141
0.11

Pèches, boite 25 Ibs.
,Po ires, boite 2$ lbs.
Pommes tranchées évapo-

rées, btes de So 11s.
Pelures de fruits.

Citron
Citronelle
Orange

CONSERVES ALIMEN

0.0
0.0

0.0

0.1'
o.1,
0.1

TAI
Conserves de Légumes

Très bonne demande.
Nous cotons:

Noi
Asperges (Pointes), 2 lbs. 2.o
Asperges entières can., 2 lbs. o.o
Asperges Californie, 21 lbs. o.o
Epinards 2 lbs. o.o
Betteraves tranchées, 3 lbs. o.0
Blé d'Inde 2 Ibs. o.0
Blé d'Inde en épis, gai. 0.c
Catsup, bte 2 lbs. doz. o.c
Catsup au gal. doz. o.c
Champignons hôtel, boite o.1
Champignons, ter choix 0.2
Champignons, choix, btes o. i
Choux de Bruxelles imp. 0.1
Choux-fleurs 2 Ibs. o.c
Citrouilles 3 lbs. o.c
Citrouilles gai. 2.5
Epinards fai. o.c
Epinards 2 bs, o.c
Epinards 3 lbs. o.C
Epinards imp. bte o. i
Fèves Golden Wax, 2 lbs. o.ý
Fèves Vertes 2 ibs. o.ç
Fèves de Lima 2 ibs. o.
Flageolets importés bte o. i
Haricots verts imp. bte o. i
Macédoine de légumes, bte o.1
Marinades en seau, 5 gai. o.
Petits pois imp. moyens bte o.
Petits pois imp. mi-fins bte o.~
Petits pois imp., fins, bte o.
Petits pois imp. ext. fins, bte o.
Petits pois imp., surfins, bte (m
Pois Can. English Garden o.>
Pois Can. Early June 0.>
Pois Sweet Wrinkled 0.>
Pois Can. Ext. Fine Sifted o.>
Succotash 2 ibs. o.>
Tomates P. S. 1., 3 lbs. o.>
Tomates P. S. I., 3 lbs. non

livrées 0.>
Tomates, 3 lbs., doz. 0.>
Tomates, gail. 4.>
Truffes, i boite 5.>

o.o91 Poires 3 lbs. 2.35
o. 0121 Pomnmes 3 lbs. 0.00

Mûres, sirop épais 2 lbs. o.o
O0.07 P-ommes Standard gai. 2.52J

Lb. Prunes Damson, sirop é aisâ11
ol 0.o2c.11
6j 0. 17 Prunes Lombard, sirop épais,
il 0.12 2 Iba. 0.00

ERS Prunes de Californie, 21 lb. 0.00
PE lrunes Greengage, sirop 00

Rhubarbe Preserved, 2 Ibo. o.oo
Ccrises blanches dozL 0.00

No 2 Cerises noires doz. 0.00
5 3.00 Framboises doz. 0.00
o 2.50 Mûres doz. 0.00
0 3.5 Gadelles rouges doz. 0.00
o 1.60
o 1.321
o 1.00
0 4.771
o o .85
0 5.00
5 o. ii
1 0.22
8 0.19
7 0.18

e0 1.65
io 0.82i
,21 2 .55
>0 5.30
>0 1.271
)0 1.771
2 0.13
>71 1.*00
>71 1.00
M0 1.35
31 0.15
13 0.17
10 o. 16
M0 2.25
il o. Ili
11 0.12
16 0.17
17 o.18
aniquent)
00 1.25-
00 1.30
00 1.4 5
00 1 .75
00 1.*15
oo 1.6o

00 0.00
00 1.40
00o 4.02J
00 5.40

Conserves de fruits
Très bonne demande.

Par doz, groupe No i
Ananas coupés en dés,

iiI L o.oo
Ananas importés 21 ibs. 0.00
Anîanas entiers (Cani.) 3 lb. 0.00
Ananas tranchés (Can.) 2 IL 0.00
Ananas râpés (emp. Can.)

2 lbs. 0.00
Bluets Standard doz. 0.00
Cerises rouges avec noyau,

2 ibs. 1.55
Fraisqs, sirop épais, 2 lbs. o.oo
Framboises, sirop épais,

2 ibs. 2.12J
Gadelles rouges, sirop é is,

Gadelles noires, sirop épais,
2 lb*. 0.00

Groseilles, sirop épais, -
2 Ibm. 0.00

Marinades can. i gaI, gai. o.oo
Olives, i gai, a' I 1.271
Pèches jaunes 2 fbs. 0.00
Pêches 3 Ibm. 0.00
Poires (Bartlett) 2 Ibm. 1.75

Nos2

2.25
3.25
2 30
1.75

1.771
1 .25

1-551
2.15

2.15

1.971

2.00

2.00
o.80
1.70
1.50
2.25

1.771

Conserves de poissons
Très bonne demande.
Nous cotons:

Anchois à l'huile (suivant
format) doz. 1.6o

Caviar i lb. doz. 3.60
Caviar J lb. doz. 7.00
Crabes i IL doz. 3.75
Crevettes en saumure, i IL o.00
Crevettes sans saumure, i lb. o.oo
Finnan Haddies doz.. 1.35
Harengs frais, importés,

doz. i. Io
Harengs marinés, imp. " .40
Harengrs aux Tom., imp. "1.35

Harengs kippered, imp. " 1.45
Harengs canadiens kippered o.95
Harengs canadiens, sauce
tomates 0.95

Homards, bte plate, i lb. " 5.75
Homards, bte plate, i lb. «' 3.05
Homards, bte h., i lb. «' 5.40
Huitres (molid méat), 5 oz.

doz. 0.00
Huitres (soiid méat), 10 oz.,

do. 0.00o
Huitres i lb. o.oe
Huitres 2 lbs. o.oo
Maquereau, tin i IL, la doz.

1.#

2.5
1.4
2. .Z

MorueNo 20.00 1.4
MoueNo2 lb. (manquc

Morue grosse en quart lb. (manqx
Royans aux truffes et aux

achards bte 0.17 o.il
Sardines can. J bte, cse 2.75 3,ct
Sardines françaises, i btes o.îS o.ji
Sardines françaises, i btes 0.22 05Y
Sardines Norvège, i bte 7.50 11-«
Sardines Norvège, J bte 17.00 18.«
Sardines Royan à l'huile, i 0.40 o.4
Sardines sans arêtes 0.23 0.2
Saumon Labrador 100 Ibm. 0.00 8.5Y
Saumon rose Cohoes, Fra-

ser River, boite plate 0.00 1.1
Saumon rouge:
Horse Shoe et Clover Leaf,

boite basse, I lb. doz. o.oo o-%
Horse Shoe et Clover Leaf,

boite plate, i lb. doz. 0.00 2.90
Saumon rouge Sockeye

(Rivers' JIet), bte hau-
te, i lb. doz. (manqut

Saumon rougei.du printemps,
bte haute, i lb. doz. 0.00 2.e5

Saumon Humpback, i lb.
doz. 0.00 1.00

Truite des mers lob lbs. o.oo 7.CI
HARENGS DU LABRADOR

Quarts 5.25
Iquarts 30

FROMAGES IMPORTES
Bonne demande.
On cote le fromage de Gruyère:
Fromage entier de 261 Ibm. ou deli

lbs.. 28c à p~c la livre.
En quantité moindre, ?&c la livre.
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Le fromage de Roquefort se vend de
c à 33c la lb. et le Limbourg, 24c la
vre.
un cote encore:

iorgonzola lb. 0.25
dam 0 0.24

PRODUITS CHIMIQUES ET
DROGUES

Nous cotons:
cide borique, bris de 336 Ibs., Ib. o. o
lun, barils de 336 lbs. o.oti
lun, barils de 11a lbs. " 0.02
rcanson, lb. 0.031 0.041

ilanc de céruse, bris de 336 lbs.
ois de campêche, pqt de i lb. 0.031

oo lbs. o.65
orax en cristaux, bris de 336
lbs. lb. o.05 0.06
oules à mites " 0.00 0.00
amomille " 0.00 0.40

Lampêche (Extrait de):
boites de 12 lbs. " o.oo o.08
btes 24 lbs., pqt i lb. " o.oo 0.081

Camphre, la livre o.oo 0.75
Carbonate d'ammoniaque,

bris 112 lbs., 4 lbs. 0.15 0.20
Cire blanche Ib. 0.40 0.45
Couperose, bris 370 lbs. " o.o 0.02
Créme.de tartre lb. o.24
Gélatine rouge en 'feuilles " o.6o
Gélatine blanche en feuilles " 0.35
Gélatine Knox en feuil., doz. 1.25 1.30
Gomme arabique Ib. o.15 o.16
Houblon pressé, lb. (manque)
Lessive commune doz. 0.35
Lessive commune grosse 3.75
Paraffine pour cierges, lb. 0.10 0.12
Plâtre à terre, sac 1oo Ibs., sac 0.70
Poudre insecticide ILb. o.oo 0.50
Résine blanche " 0.03Î 0.05
Résine G., suiv. quant. " 0.031 0.041
Salpêtre en cristaux, bris

112 lbs. Ib. o.o5 o.o6
Sel à Médecine o.o 0.02
Sel d'Epsom sac 224 lb., " o.oli 0.03
Soda à pâte, 112 lbs. 0.00 2.00

Soda à laver:
Sacs 224 lbs., roo Ibs. 0.75 0.80
Soude caustique en mor. Ib. o.oo o.021
Soufre en bâtons, bris 3 6

lbs. Îb. O.oli 0.03
Soufre moulu sacs 112 lb. 1.65 1.70
Tourteaux de lin moulu, sac :.60 1.70
Vitriol, bris o.061 0.07

BOUGIES, CIERGES ET HUILES
DE SANCTUAIRE

Nous cotons:
B. Paraffine en vrac, boite de 4o lbs.:

6 à la lb. lb. o.oo 0.0
12 à la lb. " 0.00 0.1

B. Paraffine, 6 à la lb. o.o8 0.0!
B. Paraffine, 12 à la lb. 0.08 0.0!
B. Stéarique, 14 oz. 6 et 12 0.00 0.1
B. Stéarique, 16 oz. 6 et8 0.14 0.1
Cierges approuvés, lb. 0.00 0.3
Huile de 8 jours, gallon 1.20 1.3

PLATS EN BOIS

Nous cotons:
Carrés de i Ilb., crate
Carrés de z lb., crate So
Carrés de 2 lbs., crate 500
Carrés de 3 lbs., crate
Carrés de 5 lbs., cratie

0.00
0.00
0.00
0.00
o.00

CUVETTES EN BOIS

Nous cotons:
Cuvette No o, la doz.
Cuvette No i, la doz.

0.4
0.9
1 .0
0.5
0.7

71

i

21

Cuvette No 2, la doz.
Cuvette No 3, la doz.

BALAIS

7.50
6.50

Nous cotons:
Avec manches ordinaires La dos.

A longs manches 0.00 2.65
Mêlés de jonc, 4 cordes 0.00 3.10
2 cordes 0.00 2.40
3 cordes 0.00 2.50
4 cordes 0.00 2.75
5 cordes 0.00 3.50

Le papier manille, 13 x 17, est coté
22C.

EPINGLES A LINGE

Epingles ordinaires:
Boites de 5 grosses, la bte 0.75

Eringles à ressort:
Boites de 2 grosses, la bte o.go

PAPIER D'EMBALLAGE

Papier Manille en rouleaux 0.031
Papier brun en rouleaux o.U3

MECHES, BRULEURS ET VERRES
DE LAMPES

Nous cotons:
Mèches No 2
Mèches No 2
Mèches No o
Brûleurs No 2
Brûleurs No r
Brûleurs No o
Brûleurs, dessus verre (A)
Brûleurs, dessus verre (B)
Cheminées (climax) No 2
Cheminées (climax) No r
Cheminées (climax) No o
Cheminées (Bonanza) No 2
Cheminées (Bonanza) No i

0.21
0.14

0.85
o .65
o.65
1.65
1.00
o.60
0.45
0.45
0.95
0.75

SAVON DE CASTILLE

Le savon de Marseille en seau se vend
$4.25 la caisse jet de 9c à ioc la livre,
poids net, blancïou marbré.

GRAISSE A ROUES

On cote:
Graisse Impérial, en lots de

grosse doz. o.521
Caisse de 4 doz. 0.55

Graisse au mica.
Boites de i lb. (par .a doz.)

doz. 0.90 0.95
Boites de 3 lbs. (par doz.) doz. 2.50

HUILE D'OLIVE

5 Nous cotons:
71 Huile Loublon
0 Pintes

Chopines
i chopines

L'huile d'olive
cotée:
Qrts
Pts

21 4 pts
71
21

0.00 2.25
0.00 1.20
0.00 o.6o

Barton et Guestier est

7.75 8.00
4.371 4.50
2.45 2.50

HUILE DE CASTOR

Nous cotons:
Bouteilles de i oz.
Bouteilles de 2 oz.

10.50 Bouteilles de 3 oz.
9.00 Bouteilles de 4 Oz.

Grosse.
3.60
5.00
6.00
7.25

Doz.
0.35
0.45
0.55
o.65

HUILE DE FOIE DE MORUE

Nous cotons: $i.io à $1.25.
Bouteilles carrées de 16 onces, $3.75

la douzaine; chopines, $2.40 la douzaine;
I chopines, $1.75 la douzaine.

HUILE DE COTON

Nous cotons:
Au baril 0.90 1.00

HUILE DE RICIN PHARMACEU-
TIQUE

Nous cotons au quart, par livre, 9s.
le gallon, $1.25, en estagnon, par livre,
9c à oc.

VASELINE

Nous cotons:
"Bleu Seal"
Blanche No i
Blanche No 2
Jaune No i
Jaune No 2

grosse
"4

BALAIS

Avec manches bambou:
4 cordes 4.25
A long manche 3.00
D'enfant, 2 cordes 0.00
D'enfant, i corde o.oo
Manches de faubert (mop), doz.
Corde à linge, 5o pds.
2e qualité No i
2e qualité No 2
Jaune No r "i
Jaune No 2

Escompte 5% sur les prix cotés
grosse et net sur les prix à la doz.

HUILE DE PETROLE

Nous cotons:
Pratt's Astral Oil
Standard Acme

0.00
19.20
6.72
4.40

5.50
3.50
1.10
o.85
1.20

1.50
4.68
7.50
o.6o
1.25
à la

gol. 0.22
le gai. 0.171

CRAINS ET FARINES

Marché de Chicago
Nous cotons:
Chicago, 26 mars. - Clôture-Blé de

mai, 8 9½/ac à 899c. Mais de mai, 53c.
Avoine de mai, 33Y4c.

Blé-No 2 rouge, $1.02 à $1.07; No 2
dur, 8 9½c à gic; No i du nord, 89c à
goc; No 2 du nord, 87Y2c à 89c; No 2
printemps, 8 7c à 88c; No 3 printemps,
83c à 86V2c; velvet chaff, 83c à 892c;
durum, 85c à goc.

Mais-No 3, Soc à 51Y 2c; No 3 blanc,
52c à 52Y/c; No 3 jaune, 50c à 52y2c; No
4, 48 c à 49Y4c; No 4 blanc, 5ic.

Avoine-No 2 blanc, 34V2c à 36c; No
4 blanc, 31c à 32c; standard, 34c à 34Yc.

Seigle-No 2, 59!4c à 6oYac.
Orge-. 45c à 6 8c.
Timothy seed-$2.5o à $3.50.
Graine de trèfle-$r2.oo à $18.00.

Marché de Montréal

Grains

Les offres télégraphiques pour le blé
Manitoþa du printemps sont plus éle-
vées de rYa à 3 d. par quarter, ce qui est
attribué à la force du marché de Buenos-
Ayres et à la diminution du stock sur
les marchés d'Europe. Par conséquent,
le marché a repris un peu plus d'activi-
té. Le marché· de l'avoine a faibli et les
prix ont baissé de YÏ à i cent par minot
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dans toutes les qualités à l'exception des
No 2 C.W.

Nous cotons:
Avoine C.W. No i Ext. Feed 0.41 0.41i
Avoine C.W. No 2 0.42 0.421
Avoine C.W. No 3 0.40 0.401
Avoine Qué. et Ont. No a manque
Avoine Qué. et Ont. No 3 0.36 0.361
Avoine Qué. et Ont. No 4 manque
Sarrasin (48 lbs.) 0.55 0.56
Blé-d'Inde séché au four manque
Blé-d'Inde jaune No 3 0.64 0.65

(Blé-d'Inde nouveau.)
Orge moulée manque

Marohé de Montréal
Farines

14 n'y a pas de changement sur le
marché aux farines; les prix sont fer-
mes et les affaires sont assez actives.
Toutefois, la demande pour les marques
de farines d'hiver est plutôt limitée.
Mais les offres ne sont pas considérables,
les prix restent inchangés. La demande
étrangère est aussi très calme.

Nous cotons:

Patentes du printemps:
Royal Household
Five Roses
Glenora
Harvest Queen

Fortes à Boulanger:
Bakers Special
Manitoba S. B.
Keetob
Montcalm

Patentes d'Hiver:

Straight rollers
Hurona (à pâtisserie)
A do
Farine de blé-d'Inde

boulangers, 2 sacs
Farine de blé-d'Inde

2 sacs

sacs 5.4b
sacs 5.40
sacs 4.90
sacs 4.90

a sacs
2 sacs
2 sacs
a sacs

2
2
2

blanc

sacs
sacs
sacs
pour

pour engrais

Farine d'avoine:
Avoine roulée, sac de go lbs.
Avoine roulée, baril

Issues de blé:
Son Man., au char, tonne
Gru Man., au char, tonne
Middlings d'Ontario, au

tonne
Moulée pure, au char
Moulée mélangée, au char

char,
27.00
32.00
30.00

FOIN PRESSE ET FOURRAGE

Marché de Montréal
Nous cotons comme suit, au char:

Foin pressé No I 13.00 14
Foin pressé No 2 extra 11.50 12
Foin pressé No 2 bon 1o.oo il
Foin pressé No 3 9.00 10
Foin mélangé de trèfle 10.00 il

pas de doute que, comme la température
's'adoucit, il est probable que lorsque les
'nouvelles consignations seront arrivées,
beaucoup de dommages seront décou-
verts. C est ce qui rendra la vente en-
core plus difficile à mesure que la sai-
son avance. Le beurre non salé se main-
tient à prime sur le salé, la moyenne de
la différence étant de 4/- par quintal et
quelquefois un peu plus.

Néo-Zélandais. - Il y a eu très peu
de variation dans les prix. A l'occasion
on a vu des marchands forcer une avan-
ce de 2/- lorsqu'ils laissaient voir qu'ils
préféraient garder leur stock en prévi-
sion de la rareté qui ne manquera pas
de se faire sentir après la destruction
du steamer "Turakina". De fait, sans
cette catastrophe, le marché eut certai-
nement baissé de 2/- à 4/- cette semaine.
Il est assez difficile de se prononcer
maintenant, mais il semble peu proba-
ble que nous ayons une hausse prochai-
ne.

Danois. - Les prix sont inchangés et,
durant la dernière quinzaine, les arriva-
ges ont été plus faibles qu'en février.

Français. - La production augmente
sans cesse, mais comme on consomme
beaucoup en France à l'époque de Pâ-
ques, il en vient très peu ici. .

Sibérien. - La fabrication augmente,
mais la quantité qui nous parvient est
minime.

Nous cotons:
Danois, haut choix 133/O à 134/0
Sibérien, haut choix 108/o à 112/o
Sibérien, choix 1o/o à 104/o
Sibérien, à pâte 96/0 à 98/0
Victorian, haut choix,

salé 108/0 à 112/0
Victorian, choix, salé 102/O à 106/6
Victorian, haut choix,

sans sel 112/o à 116/o
Victorian, choix, sans sel io6/o à iro/o
Australien, haut choix

sans sel 112/o à 114/o à 116/o
Australien, choix, sans sel io6/o à iio/o
Australien, haut choix,

salé 108/o à 110/o
Australien, choix, salé 102/0 à 106/o
Queensland, haut choix,

salé 106/o à 108/o
Queenslánd, choix, salé 0oo/o à 1o4/o
Queensland, haut choix,

sans sel 11o/o à 114/o
Queensland, choix, sans sel io4/o à io8/o
Néo-Zélandais, haut choix,

salé r:6/o à 118/o à 120/o
Néo-Zélandais, choix, salé iro/o à 114/o
Néo-Zélandais, haut choix,

sans sel 118/o à 120/o
Argentin, haut choix,

salé ro6/o à iîo/o
Argentin. haut choix,

sans sel 11o/o à 114/o
.00
.00
.00
.00
.00

Marché anglais

BEURRE

MM. Mills & Sparrow nous écrivent
de Londres à la date du 14 mars:

Il y a très peu d'intérêt sur le marché
cette semaine. En général les prix sont
inchangés malgré une légère tendance
de faiblesse vers la fin de la semaine.

Australien. - Il y a à peine assez des
meilleurs beurres de cette dénomination
pour répondre à la demande, et il n'y a

Marché de Montréal
Haut choix, de l'Ouest

courant
Haut choix, de l'Ouest
octobre

Haut choix, de l'Ouest
septembre

Prix vendants aux
Fromage fort, blanc
Fromage fort, blanc
Fromage de Gruyère
Fromage Oka

IIYc à 1ac

12Y/c à I2y4c

13c à 13!4c
épiciers

18c
18c

27c à 28c
24C

Marché anglais

FROMAGE

MM. Mills & Sparrow nous écrivent

de Londres à la date du 14 mars:
Le fromage canadien rencontre une

bonne demande constante-avec les plus
hauts prix courants.

Celui de la Nouvelle-Zélande est fer-
me au prix de 61/- à 62/- avec le mar-
ché plus faible en fin de semaine.

Nous cotons:
Canadien, haut choix, blanc

et coloré - 64/o à 65/o
Canadien, choix, blanc et

coloré 62/o à 63/o
Néo.Zélandais, haut choix,

blanc et coloré 61/o à 62/o

OEUFS

Les oeufs frais viennent en quantité
plus que normale.

Marché de Montréal
No i man
No 2 man
Strictement frais
Strictement frais, en boites en car-

tons d'une douzaine, la doz., par
caisse de 30 douzaines

que
que
25c

27c

- Marché de Montréal

BEURRE

Haut choix, de crémerie, solide 32cChoix, de crémerie, blocs d'une li-
vre 32½cSeconds, de crémerie, solide 3ocSeconds, de crémerie, blocs d'une
livre 30%cBeurre de ferme 25C à 26c

Beurre de ferme en rouleaux 25c à 26c

PEAUX VERTES

Très bonne demande.
Boeuf inspecté
Veau
Mouton, chaque

LEGUMES

Céleri, la douz.
Betteraves, le sac
Carottes, la poche
Oignons Egyptiens, crate
Navets, le sac
Panais, la poche
Patates, le sac de 90 lbs.
Persil, la doz.
Poireaux, la douz.
Raifort, la lb. •

Salade de Montréal, doz.
Haricots verts, panier
Haricots jaunes, panier

La caisse

14.00
18.oo

1.25

0.00 1.OO
0.00 0.90

0.00 0.90
0.00 2.50
0.00 0.90
0.00 1.00
0.00 0.80
0.25 0.30

0.20 0.40
0.40 0.45
0.00 0.50
0.35 0.40
0.35 0.40
0.50 0.75

FRUITS VERTS

Bananes, régime
Jumbo
Citrons Messine (300c)
Oranges Navel
Oranges Valence No 420
Russette
Spy
Ben-Davis
Pewaukee
Baldwin
Greening

0.00
0.00
0.00

0.00

0.00

2.50

2.75
3.50
3.75
4.00

0.00 4.50
0.00 4.00

0.00 3.00

0.00 3.50

0.00 3.50
3.50 4-00
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Baker &Co. (Walter)..14
Banque de Montréal....... 36
Banque d'Hochelaga.-36
Banque Nationale......... 36
Banque Mdolson .......... 36
Bauque Provinciale........ 36
Bélanger & Bélanger.-35
Borden Milk ........ Couvert
Bovril Lirnited ........... 13
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Brandarn Henderson Ltée.. 42
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tan. Milling Agency. Couvert
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Gillett Co. Ltd., [B. W.] 18
Gillette Safety Rasor Co ... 53
Gonthier & Midgley ..... .34
Grand Trunk Railway.... 5
Greening Wire Co......5
Gunn, Langlois & Cie. ..... 8

Hall Cnal [GeoJ ......... 57
Hamnilton Cotton Co...5
Hotel New Victoria,....... 34
Hurteau, Williams & Cie. . 4
Hutton jas.............. 40

Jonas & Co.,Henri Couverture 2

Labrecque & Pellerin. ..
Lacaille, Gendreau &-ie..
Lrue & Cloutier ........
La Prévoyance..... ...
La Sauvegarde ......
Leslie & Co., A. C ....
Liverpool & London Glob
Luikin Rule Co .......

Marion & Marion......
Martin-Senour ........
Materazzo àA...........
Mathieu <CielJ. L.) ....
dattbews-L.aing Ca ....
Maxwell & Sons (David) .
McArthur, A ...... ... *Metropolitan Life lus. Co..
McGill Cutlery Co .......
McLaren & Co.(D.K.) ..
Montbriand, L. R .......
Montreal-Canada Asa. Co..
Montreal Dair Ca...
Mooney Biscit Mfc* Co.
Morrow Screw, Lt ,, The

John ...............
Mott, John P.. & Ca ...

Nova Scotie Steel Co. .
National Cash Register Co.

O'SheaJ1. P ..........
Oshawa Canning Ca. (The)

Pilkington Bronas.......
Plouffe A. Melle....
Prêt Immobilier Limite.

Prévoyants du Canada,(Les) 32
Prevoat & Bédard ........ 34

Quebec Steamahlp ........ 36

Rolland & Fils, J. B ... 34
Rowat& Co ............. 5
Remington Typewriter . 12

Savage (The G. M.)....... 19

Sherwin Williams ....... 3
Shurley & Dietrich ....... 47
Simonds Canada Saw Ca... s
Smart Mfg. Ca. Jos....... 55
Suap Ca ... .... .... ~...1

ves Rig ............. 1
Stratford Mfg. Ca .... s
St. Lawrence Sugar C. ... j
Stanley Rule & Level..48
Sun Life of Canada ....... 33

Théltre National ......... 46
Tippet & Ca., A. P......... 8

i Union Mutual ........... 33
United Shoe Machlnery Ca.

Ltd ................. S
Upton & Co. t The T.) . 1

Western As@. Ca .......... 32
Wilks & Bnrnett ......... 34

Young, Bédard & B1ggleton 52

L ES personnes qu' i achètent Canada Cernent chez vous sont de celles dont
la clientèle pour les autres articles est aussi des plus précieuses.

Le fermier qui se sert du béton pour les améliorations sur sa ferme est à n'en
pas douter un homme éclairé, de progrès et prospère. Sa clientèle est pré-
cieuse. De tels fermiers savent que

CANADA CEMENT
est le meilleur ciment à employer dans les travaux de ferme. En tenant
Canada Cernent, vous pouvez attirer la clientèle de -.ette classe très désirable.
Non seulement ces personnes achèteront de vous leur ciment, mais aussi

beaucoup d'autres articles de nécessité journalière..

Canada Cernent Company Limied
Bureau des ventes à

MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG, CALGARY.
lommandez au bureau ie plus proche de chez vous.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEWâRS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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NET1ROPOLITIN I surances ASmU
LifeAssuanosCoyL'AVENIR DES SOCIETES FRA-

:- o Nw-or 0-Par D. P. Màrkcy. Commandant Su- la
<compagnie à Fou&a Secwe) prime des UMaccab>ee3 in the Des OUÏ que eaux ie ioseqee

ActU .................. 03d7.948J41.31 lave ne PAR :=~ Mt plu olisah( Suite) QUj que celles de mimpwbt quelle
eubre spis ............ ,831 042. se PAROI senIca 8918, la comaguie ài Néu crigon que trpdrnslge l, o iigmUti
mis au Canada des poi- Nou cainon qe ro deno lge
cas POUr ............ 33,18,8S3 subordonnées méconnaissent le fait qu'elles 4e PAIROI Lamaesss du esI.e

XII* à diposé entre leu sont la cheville ouvrière de cette grande U Ie lte e Pm u a'mains du Gouvumement entreprise; que les grandis corps, les to- sPAUo Par-deSu tant, elle est aucana""e ezcludlvMet
pf .le CIdies. ges suprêmes n'existent que pour aider QUI eepgi Oss On@

ilin.........uee.oo. les loges subordonnées à exécuter le tra- Fatdm _" et c le u
Il a na o UONcanadiens tutti@ lail pour. lequel elles ont été instituées. lito , ebeue e

damnt EROtTN En d'autres termes, les corps suprêmes $W87Pe
ne sont que les agents des corps subor- ~ ~ s.V.Ie 're

- donnés, chargés de résoudre leurs dif fi- M NU A
~ cultés el d'opérer leurs transactions finan-WESTERN cieres

La coopération, l'assistance mutuelle, leASSUR.A.N SC O.c~ partage des labeurs et des responsabilités
INCORPREZ ZN lui de l'administration locale sont les élé-ACTIF. afâdelà de . . $3,3114179.9à ments essentiels de la conception et de

Datau Principal: TORON? O. Oat. l'élaboration des plans de toutes ces so- Z
o. 0mo.à. com rident ciétés. L'intérêt qu'a tout membre à ré-00LW. IL flacn, Vlce.lrisldent. duire au minimum le coût de son affilia- VE nW. Il. sla, Ourant-Owéin. tion à la société était censé être le mobile Jc. C. Posana. Secréire. de la coopération de chacun et de tous L N DSeeuzmae de Montréal ales membres, de façon à éviter les gran-

SI RE .,.î,des dépenses inhérentes aux opérations de
ion. Ecxurnx. Gta 1 l'assueance-vie telle que pratiquée par les

compagnies commerciales. ISR'C O P&V
THE FEDERAL LIFE Si limitée qu'ait été l'attention que nous

ASURMANCE 00. avons donnée au travail cen tant qu'indivi-
BURXÂU.CRICY: HA&MITON CAN. dus, tout le monde reconnaît le fait que

CHIFFRES DAFFAIRES 1912 la grande économie qui peut être obtenue Imcursale al C81111111 lsruam Chef à Heatala
ACi,! &UosrNrr* DU fW4.648.30 dans l'assurance-vie au moyen des sociétés DIRIttIuR
BUiPLUS &"Lit%* 3107M0.9mèa Unawun vxouuao fraternelles le sera par la réduction des air Alexandre Z4 Ot.,M. Ceau-er at.iaC.L WENEY. Girami dépenses d'administration. Les réclama- c .UrT .Du.nUr

biongirdai, Québec. tions de décès sont substantiellement les W. mas 'àiut-enm.
mêmes pour les sociétés fraternelles que
pour les compagnies commerciales. La loiTadphue: l 558 naturelle détermine ce facteur, tandis que
l'effort humain, au moyen de la coopéra- Les Fr6voyasts du C "ndESIN IA~T & E ANS tion, peut déterminer dans une grande me-ES M RT & EY N ur 'ateélément, celui de la dépense Assmme. Fou"e de PesaSse
d'administration. * *CAPITAL AUTORISE ss00,00e

coifler--d'&Çfu eCelui qui écrit 'tes lignes est d'opinion AShaSOS du Parle du5 6,à»aab i
Peu, Vie, Accident, Cambriolage, que chaque pas fait et chaque piastre dé- PareS qu c'est un placement sans

Brio de glaces, Automobiles, pensée pour sollicitation par des agents aeResponsabilité des Fonctionnaires, payés, ceux-ci prenant la place des mem- Pau. qu e est avec la plue petie
bres du corps dans le travail de recrute- prime. la plus grosu rente;
ment de nouveaux membres, est un pas Pu que c'est la seule oompanieAgents pincipaux pour: fait dans la mauvaise direction et que de à «"PLonda.Socll faisant imespua.

TIN Scofth Ua.i Ndo u m« L ÇAs. telles pratiques, en vogue aujourd'hui dans té du Pentds de Pension,
d'Edlinbourg. beaucoup de société fraternelles bénéfi-

ciaires, sont de nature à nuire à tout le BureSu à M**tvI iiaeu À@"CU Iiuac CW système f raternel.Ch m r 22de xew-York. Nous ne nous objectons pas aux agents. ehuse 2
- Nous croyons au contraire qu'ils sont ab- Ediflos "Là Petrie

solument nécessaires dans chaque associa- * ~
Igrus: I LMU et the JWOODS tion proprement conduite, mais ils ont m u-chf

8 ast-S est leur place convenue et ils trouveront 85, rue Dalhou e.
MONREL. ample travail à faire dans d'autres sphè- *UE*E*.

____________________________ 1 res qui leur sont légitimes. Il n'est pas ___________________
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Uioil latua l fe Inisorace
conipay, éb mu,

FRED. E. RICHARDS,
PrMSWden

Valeur wSoptée de Garanties Ca-
nadiennes. détenues par le Gouver-
nement Fédéral pour la protection
dus Porteurs de Police, $î»2o6,576.

Toutes les polices émises avec
Dividendes Annuels sur palcment
de la prime annuelle de deuxième
année.

Ouverture exceptionnelle pour
Agents dams la tovlnce de Québec
et M'st d'Ontario. S'adresser à

IWALTER L JOSEPH, Gérant.
iii rue St-Jacques, MONTZAB..Lj

MONTREAL wCANADA

D'ASSRANCE COURNE L'IN11CENDIE
Fonéem 111111511

Télépeme oeil mais su81
AW ................ .... .. 5557,83.95
Résrve.......... 8193,071.
Autre V&I1m

penies ... 0.68

8313759.19p
surplus pou les easate ......... 38M.128.76

Bureau - chef :
N. Rue lit. Jacques,

MOIE1TREAL
Ford. Pagé. Gérant PrvInolaI

SUN LIFE of CANADA
Aci ........... $ 49,605,616.49

As.uneuc vigueur .... 182,732.420.00

Eoeves au Bureau Principal, Montréal,
pour vous procurer la brochure intitulée
IlProspéra et Progre.sve."1

possible ;pour un député quelconque de
faire le travail requis aussi bien que pour-
raient le faire les membres. C'est une cr'reur <le croire que les membres ne peu-
vent faire le travail requis aussi bien (itie
pourraient le faire les membres. Vest une
erreur de croire que les membres ne peu-
vnt faire le travail, qu'ils ne peuvent re-
cruter leurs membres à l'aide i d'invitations
transmises par de samis, des voisins ou
des parents. Nous sommes d'opinion que
la principale cause de la condition citée
ci-dessus c'est le manque <le disposition
de la part des membres à faire leur part
de travail, en vue du maintien des asso-
ciations mutuelles. Un petit nombre (le
membres font actuellement toute la beso-
gne. Ce n'est que naturel qu'ils soient f a-
tigués de bien faire et qu'ils finissent par
comprendre qu'ili sont exploités par les
autres membres qui s'intéressent peu ou
point du tout à ce que font les corps su-
bordonnés et qui sont plus souvent qu'au-
trement enclins à critiquer ce qui est fait
au lieu d'aider et- d'encourager ceux qui
travaillent. g

C'est pourquoi. d'%ccord avec ces vues,
nous sommes d'opinion que les sociétés
locales devraient prendre en mains la
charge de conduire leurs affaires; c'est-à-
dire que si les membres vulent que ces so-
ciétes continuent et atteignent le but
qu'elles se proposent ,ils devront non seu-
lement affirmer leurs dorits, mais accom-
plir leurs devoirs.

Les officiers suprêmes et les grands of-
ficiers ont leurs devoirs à remplir et ils
dloivent s'en tenir à la comptabilité, mais
il est absolument hors de question de leur
demander de faire du travail local que
doivent faire les institutions locales et que
celles-ci doivent faire nécessairement, si
ces associations doivent accomplir leur
mission.

LOASSURANCE MONT- ROYAL
(Compagie Indipeoldaitte (Ineflie)

DUsiea, 74 rut no*tre-bont Ouest
coin St-VrançoWisver, MONTRES!.

RôDoLPUE FoiLnT. Président
J. .LUMET Jr, frnut-OSuiral.

rlUtUELLB DU C01t11ERCIB
Contre ltnondle

Atasédant $0.00. .e
DBOT AU GOUVERNEMENT

es cniorlt*avec la nouvelle Wo deu
Assurances de Qulbec il Edouard Vil. Chap. 69.
Bureun.Gbot; ai mes O1airi. SE.l1.aclth.

Les Patrons sont responsables des Acci-
dents qui arrivent à leurs Employée

La Prevoyance
Capital $500,000.00' .

Assure les Patrons contre cette Res.
ponsabilité

Aussi :-Accidents, Maladies, Brio -de
Glace, VolI, Garantie de Fidelité des Bm-
pFéoys eta Garantie de contrats.

Bureau Chef

l(i rue St.Jacques, - Iontréal
Tel. Main 10201

BF~iz'P-ISF1 COLON J AIL
FIIRE INSURANCE COMPANY

EDIFICE ROYAL, - 2 PLACE D'ARMES, MONTREAL.
Dépôt au Gouvernement du Canada. licencié, pour toutes les Provinces. Garantie des Assurés $507,359.01.

Agents demandés pour les districts non représentés.

1President, Hon. C. B. DUBORD. Directeur et Secrétaire: THEODORE MEUNIER. Gérant : H. W. THOMSON.
Inspecteurs : B. A. CHARLEBOIS, Botte Postale 2a8, Montréal, Qué. GAVIN BROWNF., Ir., Si rue Yonge,
Toronto, Ont. R. T. BROWN, Regina, Saak.
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Une Police dans la

CANADA LIFEC
Devient une source de revenu.
folbc Ne. 35401 leutact go#

Age radmIsIo 35. -
Mie 21 versements Date, Il avri 1884
Total des primes payées g3140.
Profits payés ent spces

durant ta <jérioe de
ieen dsprimes. SM 52.10

P ftsZyés en espèces140

Profits payés en espèces
en 1010 .. ........ 198.00

$3,140.tO $1,071.00
Coût exact jusqu'en 1010 2 ,069.00

Remarquez que depuis 1906, sans avoir
eu à payer d'autres primes, la police a
donné un revenu progressif.

CANADA LIFE ASSURANCE 0O.
Bureau Chef - TORONTO, Oni.

.13 i

i
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IMTEUES PROMPTEMET
Dastou lsp. Peur eusei<Lensi d
Manues le Sus u mquem h1"76

àaI MAJRION6344 rue luiversité.
auele e la rue ete-Ca tirlii. ydiie. de la
das4ue des ài trchands.

NEW VICTORIA lIOTEL
B. FONTAINE, PROPRIXTAIRE3

guzulue
L'Hôtel des eeuuls-vopageurs.

Plan Américain. Taux, à partir de 0230.

JOSEPH FORTIER
FOWI'e.Psemdel'

Atelier de Ijlare Uur, Type-

ctde M.1e de OmptablUt*.
rue. etforniture de Bureau.

210 rue Notre-Dame Ouest
(Angl de la rue St-Pierre> wowruàL.

pAil roula OISEAUX em le "C.tteu
BoUer fabiqué idaprès du. bleu e. Ma,.

ehoada de «a» vien U5 Vent Yap~e
aue teee «aJer et "M38 Pelal.
Chas tomn le fewablsee ru n.

L. R,. MONTrBRIANI>
Architee et Mesureur, j

no0 Rue 8"3ndr Meurd&L

Résidence 2922 St-Hubert

A. MATERAZZO
ALUS~

AMAT RA88 E
Empaqueteur de rLégumes

Manufacture: 1349 rue EulitlY, Montréal

RASOIR «RADIUM"' de
H. BOKER & CO.

Affil& par les ouvriers les pluogà~biles,tout
lezprt dnlerptIa matièrc.la main
d'oev e t1 l ii d. C R a soirn Bount P arfaits;chaque Rasoir est garanti durer la vie d'un-
homme. Demandes notre Brochure Gratuite.

"soute Pointera for Genemen who &have
themselves".

(Quelques, Indications peur les hommes
quis Mran eux-mêmes>.

eoCILL @UTLERY Ce., Roud
Beote P«sa", «00, . Mera.

Renseignements
Commerciaux

Compromis
Audet-Bolduc, J. A., épicerie, etc.
Montréal-Lewis, L & Co., manuf. de

cigares.

Fonds vendus
Burbidge-Daignault j. u., m. G.
Dalhîousie Station-Ëosrier, C. B., épi-

cerie, etc.
Danville-Vilandre Frères, M. G.
Pointe au Père - Bélanger, E. S. &

Fils, M. G.
Joliette-Lasalle, J. E., ferblantier.
Montréal-Desautels & Frères, épice-

rie~ Larivière & Couillard, uincaillerie;
Pelletier & Meunier, ploi ers; Siater,
Ben., chaussures.q

Québec - Lapointe, Edouard,thôtel;
Pleau, J. F., charbon.

Rivière du Loup Station-Pineau, J.
E. à Edgar Lapointe, M. G.

Sherbrooke - Dupuy, L. P., tabacs;
Légaré, G. A., boucherie.

Montréal-Desmarais, J. C., bijouterie;
Filion, J. E., portes et châssis.

Québec et Ste-Anne de Beaupré-Mlle
L. Deslauriers, modes.

Montréal-Ledoux, Fred., épicerie.
Dissolutions de sociétés

Montréal - Belfour, Morris & Will-
cocks, soies; Martet & Frère, voitures;
Silubrite du Canada.

Montréal-Boston Delicatessen Store,
M. Levin continue; Degrys & Cie,
agents; Hansen Schmidt & Co., agents
généraux; Rush Printing Go.

Cession
Montréal-Mme Jeanne Desqueyroux,

modiste.
Berthierville-Bacon, Romulos, épice-

rie.
Gaspé Bassin-Leprohon, Dr R. E.,

drogues.
Isle Verte-Côté, J. A., M. G.
Montréal-Fontaine, Aristide, épice-

rie.
Ste-Félicité-Savard, Ovila, M. G.
Montréal-Tarrante, Sam., coiffeur.
St-Philippe de Nêry-Dumais, C. A.,

M. G.
Verdun-Dupras, Adolphe, boucherie.

Curateurs
Montréal-V. Lamarre à Desmarais,

J. C., bijouterie.
Sherbrooke-j. J. Griffith à Cosmopo-

Montréal-Vinet & Dufresne à Dé-
chêne, Thos., drogues.

Décès
Montréal-Robert Reford, président

de l'agence maritime Robert Reford Go.
Ltd.

Montréal-E. W. Gnaedinger, de Du-
pré, P. G. (Enreg.), et de Gnaedinger,
L. Son & Go., fourreurs.

En difficultés
St-Cuthbert--Bergeron, J. F., offre un

compromis, M. G.
Berthierville-Lonn, David, demande

de cession, hardes faites.
Montréal-Robret, Joseph, construc-

teur, demande de cession.
Ste-Flavie Station - Lévesque, C. &

Cie, offre un compromis, M. G.

Auildlteur
GONTHIER & MIDGLEY

CeuPIMe 46 àaudhme

103 atm $T.M&4uXVI.

EN PUBLICATION
Almanach Roliad

Agricole, Commercial
et dus Familie

Qumrante.SeptIémo Année

PRIX
L'Exemplaire, afe, Io cli

14 pa male, -14 '

La douzaine, :-84
Le cent, $ 6.50
Plus les frais de transport.

Maisa 1.51 nîS

AUGUSTE COUILLARD
I ItMIe tOIATmuR e Venu

Spclltés8 pel"esI toutes aortes
lu*& m8 à nue raie et-Pau

Teuteu Us et «14 tt.Am&bi% XIOInTXAZ

=2a 2 masnma a eumIs.v38rge etfai balclr esclens outtet hoome At-
tention toute spécale aux oemmaes par la
malle. MgessIu les marchands de la ampau
mSent teoujours servis au plu crianldu
matou,.

P. A. C1A GNO0N
Comptable licencié

(Chaeered Aeouttmt)
ohambnSllSIe Baqu ITb

Téléphene sli i Hala 919

Arthur W. Wilks. Alexander Surnett

WILKS & BURNETT
Adteul r~ 0.Mlahs peu

Règlement d'aRfabre de Vailhtes
601 DAtl Banque dem Narchanda
TéUPhone Bell main r&9 OTeA

GENEM pMEoST RODOLPIS DEDARD

PRI3YOST & BEDARD
C4"tabes

Uquidatausrs,
Auditeus.

"1 daté a RIgMeuts de dlfféraieds
ve gee«l & Ines& À

mmL. ru..ILIANOS moiTEL
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JLIBX. DESMÂIRTIBÂU
comptable. Amiditeus

SP£CIAITIÉ o - Liquidation de Faillites,
compromis Etffootué.

54, 00, RUE NOTRE-DAME EST

TX!.. BELZ,. MAIN îsjg

BIELÂNGER & BEPltNQER
Notaires. Comptables et Commissair-es

TRUST & LOAN BUILDING.
ne 30 rue st-Jaoque. MONTREAL

Argent à Prêter à£4, 5 et 6%

Fovi Seula leu

Besoins de la Cuisine
T&blOttes deW M b

VUbalQU6 jar

JOHIN P. M4OU & C,
RALIAI, N. M.

J.A.TAYLOR, Agent, Hontréasl

CARANO, TERROUX & CIE
BANQUIERS1 ET COURTIERS11

.48 rue Notre-Dame (1 :iest
MONTIREÂL

MELLE A. PLOUFFE
STIENOCRAPHE.DACTYLOCRAPHEF

21 rue St*Jacques (chambre 2à)
Traduotion dans les deux Ieus.

"Lottres olroulalr.a au 1 .000
Prix Spéolaux".

Tél. BELL MAIN @40@.

=te ff. -

Votre mation avec le merveilleux
Whîte Fiente Rurner. Ce bruleurdonne à vos vieilles lampes et Ian-
ternes une lumière blanche. brillan-
te et douce à la fois, et supérieure à\-a
celle d 'a gez et de l'électricité. Salaunière épargne la vue et rend la-
lecture et la coutitre agréa blen pas
de Manteaux à Briser. Filable et économique. Satis.faction garantie. Fait les délices de toua ceux quil'emploient. Echantilon complet Par la Poste àIoute adresse. 35c ou 3 poulr S 1.00. Akrgent rem-
boursé si non satisfait. Commandes par la Peste
Expédiées Promptement. Prix Spéciaux en grosaux Marchanda et Attents.
Bright Light Co. Merrickville, Ont:arlo

Négociants rigoureusement honnêtes,
fabricants consciencieux, Vous vendez à
Une clientèle des marchandises d'une qua-
lité exceptionnelle, pendant que des mil-
liers d'acheteurs se plaignent de ne sa-
voir où trouver précisément les produits
de choix que vons vendez. Faites-vous
donc connaître.

Abandon

Thet ford Nfines--Atiger, Ferdinanîd, a1
qutitté la place, Noittires.

Nouveaux établissements

Mliîreal-.Xngliiîîs Lîtd.; Bordeatux
I inic &. liilders Stîpply Co, Ltd. ; Eta-
Y!îsenîents l)utrey-solhy. ingénileur,;
lire l'roof ('rtislîetl Stonîe Co. (hi.);
C. R. (Gagnnn & Coa., ent reprenetur%;
Hlampton Sectîrities Ltd. ; Laurentidc
Brick & S;and< Co. Ltd.; Mecclînical En-
gincerisitz Co. Ltd. : M otnt Royal Plia
teaa Co. Ltd.: l'ari.iaî Silverware Co.,
Rontînt & Corlier, constructeurs; C. W\.
Thnupon, agence dle publicité; G ..
I. nd & L'o.. înaîîtî f. l'rot ccîograplie;
W'tilson Machine Co.. mécaniciens; Zatz
& Dub)oft, menuisiers.

Q tiéb)ec-j tilieti & Frère, boucliers et
Co hmme'rçanlt s.

\'erduîî-\'erdtun Elcectric Co.
Leeds-J. H. Bolduc & Co., M. G.
Longueuil-T. A. Narbonne & Frère.

coan structeCur s.
Montréal-Composite Llooring Co. of

Canada: S. et A. De Repentignv: Do-
minion lImport Co.; Modern Woodwork-
ing & Construction Ltd.; MonteaI
Foundation Co.; T. D. Mfg. Co., confec-
tion pour dames.

\*erdun-F. Williams, épicerie.
\Victo)riat%ille-l.'Allier & Lupin, cour-

tiers.
Eastilîan-Lachapelle & Ewail, metu-

nerîe. etc.
-Mariev-ille-Raha.l & Frère, épicerie.
Mantré. t-lpri)vcdl Self-Nteastirin.-

Pt'uînp of Canada: l'a Cie Corbeil. LîcI.;
Montreal Real Ftate Excliange (i me :
l:ratîciý \\'iniraîi.dLtd . articles (le f:in-
t a ic.

Sieraa ' e- ('lanitng & rsin
I 'arl' r. tailleurs.

\\'aerl Ni. Poirier &S Co.. pilm

Transfert

IltlI(',aîtlju. .,à J. Longpré, hiô

Fonds à vendre

laaliete-Gcrvuisz .1. 'U. & Cie. tabacs
(t ciars.snte le 1Cr avril.

NI ait t-ai - toan Shoe o ., Ltd
eîî'a lv avril:1. Domninion Quarry Co,

tlele 31 Mars.

En liquidation

Leti~CanalanSlioe & General Ma-
'-liina-rv- Co. Ltd.

Assemblée de créanciers

Mn(-ntréal-Hlill Electric Switch Mfg.
('4b Ltd.. a1ss. le 28.

Montréal - Maison jean Paquette,
plombilerie. assermllte le ter avril.

Abandon des affaires

Montéal-hipBros., confection en
gros.

Incendies,

Montréal-Westlake, Thos., buvette,
assurance.

Rivière au Motlin-Harvey, Timothée,
scierie, pas d'assurance.

Moîiî réal-Larue & Cloutier, épicerie
enî gro,, astiratice; Paterson Mfg. Co.,
assurance.

Dissolutions de sociétés

l)escliailloils. - Jacquîtes, Mmc A. &
t. e hotvatls, nouv'e! enîregist remnft.

Ma'îît réal-l.stn Cunfectioncry ; Ca-
na<Ia Roting Co.: Natiîonal Rtiling &
I tîiîîl.lg Con.. lit (-ie Edind Sawycr
contlinuiie souîs la îneîîîle raison sociale;
Sîwrdakos. 1). et E. I ek;as, conîfiseturs;
Trudeau & I'laîîîe. fruits-, Tuckwell

lr-..autos; \Vriglit & Cleveland, 1'. M.
W 'riglit Cntnl ue ou'îs la mêmene raison
"aciale. électriciens.

Québuec-Lamnnagile & Racine, four-
ilillures pohur chaiusures, nouvel enregis-
treliient; Nadeaîî & Boulanger. confec-
lî"on. Natleat & Cie, successeurs.

Ste-Croix-La Société pour la Fabri-
cationî dtîs Beurre et du Fromage du Vil-
lage tIe Ste-Croix.

Déménagement
Riiniouski-Laferte J. H-., M. G., trans-

piorté à Aniqui.

ACTES INSCRITS AU BU .REAU
D'ENREGISTREMENT A TROIS-
RIVIERES, DURANT LA SEMAI.
NE TERMINEE LE 2o MARS 1913

Ventes
J. F. Boulais à Daniase Naud, Trois-

Rivières; J. F. Boulais à J. B. Loranger,
Trois-Rivières,; Herctule Liarceau à Guil-
launme Comntois, Trois-Rivières; Louis
janvi1er à Léon Lhaii>erlandI,Trois-Ri-
vile' Frédéric P'ellerin à Thonmas
lflais. St -Ellie; .'rtlhtir Ferron à l)anie
lI '.-ri Trudel. , aîlNce;lhl îin

Ba.in à lb amuisaas NI arc' 'tailler,
t;raîîd(JMère, : yr & MaI;uriter à ( nésiaua-
Gëliaî;as, (LrindMéNre; Arîlitur Bouura'st
àî 11)s. Guiallemîette, St- Et unnei Arthurî

fl'îasa à lia-.. Hibîlld. Sî-l'*îitîIîiec; .
B. l.araaiger à Félix Boturassa. Trois-

Ri u'c;Aretis Gélinas à D)ame Miaxi-
mie Gélinas;, St-E 'lit': Alfred Bouchier à
Laaîis Géliltas. Sýt*Ilic; Henry D)iai'and
a l'hilia-. Auger, St- Iarnahé; Veuve
Théodlor- Gtla à u-jîvka~.-
St Flic-: Na 'hurt Ryan à 'l'le Acmci GIn-
%e W' ark-., 'lra ai- lxit jresvq aa-; Gre-
allr à laW. \. & P'. (aa ., Ste-Flore;
N:ai. LIm i nte à Ailélard Lairenière,
Sliawîuîgari F'aIls; Jas iart'- à Ilierre

au'î',Shaviiîigan Fal11 s: Hercule
L ambilert à \\illie Lafa rest. Shawinîigan.
I aIl -l<aaîé Leclerc à Léo n Leclerc,

iraai N t ére -N. E. C.lémtent à A. E.",tilel(ta.Sh:awiniganilals i Bé-
dlardl à Jaa'.eîlîl Rocchefort. Trois- Rivières;
Ja'bnnv lteaticlt-sne à A'rthîur I>rovpn-
cher, Trois-Rýivières.

Cessions
Pierre Marchand à Aimé Marchand,

Traais-'Ritiéres; Ujrstulines de Trois-Ri-
vîcres à C'orporation de Trois'-Riv'ières,
Trois- Rivtière s.

Obligations -
P. et Aimé Marchand à Mme Ludger

Duchesneau, Trois-Rivières; J. Bouras-
sa à Eucher Masse, Trois-Rivières; Mau-
rice Bigué à Alex. Hélie. Trois-Rivièrès;
G. Leblanc à Jos. Drolet, Shawinigan
Falls; J. Lespérance à Ant. Doucet,

(A suivre à la page 48)
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LA BANQUE PROVINCIALE DU CANADA
lune OmtvsI 1. 7 4.6 M Pli 'Ane, me.tvéal Oss.

fte mie w; â iim mm 1913 SI,SSUS.I I.1
ce dhum. sPliet M. JE. LORT= rte

tasM "' ýZ M12crateur Crédit Fonder Fra n.
vice-Président: M W. . CARSLET de la massois mn grecarl
Sons à Co.; Honorable L IRAUMIhiq x.inatre deA. Icuture
M. O. M. UOSVOITE VIOs-Pr6sdent ile"Casisadielo amla " Ce"501X. ALPHONSE RAIZ de la maision A Radine à ci*, mate""@andsgros, Montréal ; M. I. .0. UEAUCUIN, propriétaire de la Ubrairie
seatuchumia LUeit.* TANICAUDS BIUNVENiU Dlirectesur-girant; J W. L.

PORIITlinien; 1 ACHOQUE? As.itat-Inspeeer, A&EX.

c.e sgPrésidents Honorable SîrAL .LCT, xJg
ru cedela Cour d'Arpel ; Docteur B. PURSILLIER L.ACHAPELLE.
*Administrateur du Créd t Foncier ýFraco-Canadien; M. CHEVALIER.
i 'ircteurOérat, Crédit Fonde Franco-Canadien.
60 Sueustiesie dans luet Provincess de Québec. Ontario, Nouveau Bruswi Il

Ogns.pe.damt à lEutm.upr, Etats-Unis : New-York. Bouton.
suufale, Chicgo. Angleterre, Franoe, Allemagne. Autriche, Italie.

NOVA SOOTIA STEEL & COAL 00.
LIMITE»D

MANUFAOTURIZRS

ACIE9R en BARRES MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, 2dOLES D'ACIER jusqu'à 48pcs de large,RAILS
en l'Tl' de 12,.18, 28 et 40 lb. à la verge E3CLISSES,
ESSIEUX DE CHAIS DE CHEMINS DU FER.

OROSES PIECES DE FORGE UNE SPEGIALITE
Mines de Fer, Wabana, Terreneuve.-Mines de Charbon

Hauts Fourneaux, Fours à Réverbère à Sydney Mines,
N. B. -Lamnoirs, Forges et Ateliers de Finissage

à New Glsagow, N. B
(Bureau Principal :NEW GLARGOW, N. E.

QUBBC STB.ÂMSHIP CO. * LIMITE».

Allez aux Bermudes
Le. Steamer **Bemudlam, à double hélice. 10.518 tonnes de déplace-m-ut quittera New-York chaque mercredi à zocoo a m. Signaux sousmarins, télégraphie sans fil, orchestre. Voyage Record, 39 heures 20minutes. Le. plus rapide, le plIns moderne et la seul steamer débarquant

ses passagers aux quais aux Bermudes sans transbordement. Le Steamer«orotava.", :0,063 tonnes de déplacement, quittera New-York chaque'
mardi.à 10.00 ar.m. Billets lnterctangeables avec la R. M. S. P. Co.

ANTILLES
Le nouveau steamer 'G--a-a" et autres steamers, quittent New-Yorktoutes les deux Samedi& pour St-Thomas, Ste.Croix, St-Christophe, Anti.gua, la Guadeloupe, la Domninque. la Martinique, Ste-Lucie, la Barbadeet Demerara.
Pour renseignement complets. ssadresser à W. H. Henry, 286 rue St-Jacques; W. H. Clancy, 122 rue St-jacques; Ths. Cook & Son, s3o rue bt.

Catherine-Ouest ; Hoane & Rivet, 9 Boulevard SI-Laurent. ou à J. G.Brock & Co., si rue des Commisaires, Montréal, Quebec Steamahlp Co,Q uebec.

PAPIER
POUR

MIMEOCRAPH
Demandez à votre LIBRaAIRE
la marque "Nortliern Mii, "
qualité supérieure pourPÂPIER
A COPI&

mnunoturée par la

Compagnie des Moulins
DU -NORD

278 rue St.PauI, Moubv6al.

B N DUMON .Tjwxà

miwse ............... ...... t "0 '00

Sièg nsomai MOMTMA.
Bliceanr dera Dfieurs.m-e Tié Helon. 4ard Stratho»aand Mount

Royal, O.CM G., OC.VO0 Préedne Honoraire- LB.Anges. Président;
H. V. Meredith, Vlce-Présioent ILE B. green&htllds, Sir Wm Macdonald.

Jmes Rose. Hou. Robert Mackay, Sir Thomas Shaugbneuy. K. C.
V O.; David Morrice, C. R. Hngluer, A. Banugarten, C. B. Gordon, H. R.
Ormmond. D. Vorbe@ &Aua.
*H. V. Mleredith, Gérant-Odéraml; A. Mitcalder, Ingp. Chef et Surint.

des iiuceursales, C. Sweeny. Surliai des Snec. de la ColomàbIe Anglaise;
A t) Braitbwaiîe. Surint. des Suce, de la Province d'0ntar o~ F.P. Cock-burn, Ourlet des BS. de la Province de Quéec 9. P. Wins:ow, Suirint.
des Suce. du Nord-Ouest. D. R. Clarke, Surint. des aller- de Provinces
Maritimesetde Terre-Neuve,. otslspicple ié tilse

Sueewselss aue Caaada.-Dans tue e rniae ié tilne
provinces suivantes: Ontario, Québec. Nouveau.frunswick, île du Prince.I
Edouard, r4onvelle-Ecoeste, Provinces du Nord-Ouest, Colombie Anglaise.

Seemsae m dellers du Canada. - lrade-Bretagme. Londres.Angleterre 47 Threadueedle Strect ILC -air Frederio, Williams-Taylor,
gérant.

<tais-Unis, New-Tork-L.Y. Hebden W. A.Bog.J. T. MoUmeuz, agis
64Wall Street. Chicago, Spokane.

Terre-Neuve : St. lobule. Dirchy Cove, Grand Falls.
Weiu.Mextique. D. P. 1

LA BANQUE NATIONALE

FONDUE EN 1860.

capital
Réa..,. 82,000,000

1,400,000

Notre service de billets circulaires pour les voyageurs 4"Tra.
velier. Cheques " a donné se.tisfaction à tous nos clients ; lios
i 'ivltou le publie à se prévaloir des avantages que noua offrons

Notre bureau de Parls,
mua BOUDUMÂU

14 RUE AUBER,
est très propice aux voyageurs canadens qui visitent l'Europe.

Nous effectuons les virement. de fonda, les collections, les paie
monts, les crédits commerciaux en Europe, aux Etats-Unis
et au Canada, aux plua bas taux.

LA BANQUE MOLSON
INCORPOREZ EN î8S5

ureau Principal, MONTRICAL.
CAPITAL PAWYtVFONDS DEREEV $4.700.000

4.700.000

JAMES ELUIOT, Oérsnt.OénéraI
SUCCURSALES DANS LA PROVINCE DE QUEREC i

Arthabasha Rue Sainte.Catberîne Aichmond
Bedford Avenues du Parc Roberval
Cowatnvillc et Georges-Umlle Sorel
Chicoutimi Maisonneuve- Saint-Césaire
Drummondville Market and Harbour- Sainte-Plavie Stationiraserville et Rivière Côte des Neiges- saint-ours, gjue.

du Loup Station Côte St-Paul Sainte-Thérèse de
Knowlton Boulevard St-Laurent Siainville
L.achine Lcas Saint-Henri- Victoriavi île
Moutréal-Rue St. Pierreville Ville St-Pierre

Jacques Québec Wqtprlo'
Berlin, Ont.

es Suooursales dans tout le canada.
Agences à Londres, Paris, Berlin et dans toute, les principales villes du

monde. Emiselon de Lettres de Crédit pour le commerce et lettres
circulaires pour voyageurs.

r BANQUE D'HOCHELAA 1874.I9I2
capital autoris 84.000,000 Caiap à8.0 000
Réserve 3.000,000 Total de Pci udl e 3000.000DIRECTEURS s M. J.A. ttsllancourt. Prèsiti. m . &on 'L.aq,. 1.Vice-Président ; A. Turcotte. Ser., N. H Lenîay Ecr. Hou. 1 M Wilson,
Col. C. A. Smuart A. A. Larocque, F. G Leduc Gérant; Seaudry Leman.Surintendant des Agences; P A Lavallée. Assis, tant-Gérant ;Yvon Laâ-
marre, Inspecteur. Bureau PrianuaJMnndal

BREAUX D QUARTIERS
Ave. Mont-Royal Longue Pointe ç.llleray

(coinSt-Denis) Maisonneuve 4'erdun (prés Montréal)
Ave. Mont-Royal Pointe St-Charles Viauville(près Montrésal

(Coin de Lanaudière) St-Edouard Delorimier
Rue Ste-Catherine, Est St-Heril Quartier Emard
lkneSte-Catherinecentre St-Viateur Rtue Notre-Dam, Ouest.
Hochelaga Quartier Laurier ongue-Pointet

SUCCURSALES
Berthierville, P. Q. Mont-Laurier, P.Q 'it-Jscqe l'AcuhignQ.
Fdonen. la té_] .t QAirleOt. -Rc e Québec. b P.Q it-jéromâe, P. Q
Joliette P. Q. oeim, P.,l-Pierre Mmn
LachiePQ. 5e îe, P. Q. Trois-Rivières. P Q.a.P.à Ste-Gensevière Valleyleld, P. Q.
Lq'a=oie.P. Q. de Pleftefonds, P Q 'arsk eek BiIl Ont.&0n 1 P.. St.B.ulat, Ma. Winnipeg. Mas.
LoZevue P . h. St. Hyaduthe, P. Q.

ina-.des fl de Crédilt Cireulasires pour l>s Voyageurs. peyablesdans toutes les parties de monde ; ouvre de erédis commerciaux - achète
de. taies ur es pys trager vend des cbêv'es et fai dus paiements

telégrphiquers sur les principtales villest du iod.

36e.
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REVUE DE LA SEMAINE.

Calendrier financier.

Mardi, ier avril 1913:-
Dividendes trimestriels payables:-
Actions -- Acadia Fire Ins. Co.; Laurentia Co.: Ameri-

can Sales Book Co.. Pfd.; Lon. & Can. Loan & Agy. Co.;
F. N. Burt Co.. Coni. et Pfd.; Mackay Cos., Com. et lfd.;
Can. Pern. Mtge. Corp.; Maritime T. & T. Co., Com. et Pfd.;
Can. Consol. Felt Co.. Pfd.; Minard's Liniment, Pfd.; Can.
Con. Rub. Co., com. et Pfd.; National Trust Co.; Can. Gen.
Elec. Co.; North. Ohio Trac. & L. Co., Pfd.; Can. Pac. Ry.
Co.; Ogilvie Flour Mills Co.; Carter-Crume Co., Pfd.; Ont.
Loan & Deb. Co.; Cen. Can. Loan & Sav. Co.; Ottawa Elec.
Co.; City Dairy Co., Pfd.; Ottawa Elec. Ry. Co.; Consumers
Gas Co.: Ottawa Gas Co.; Crown Trust Co.; Ottawa L., H.
& P. Co.; Demerara Elec. Co.; Porto Rico Rys. Co., Com. et
Pfd.: Dominion Canners, Pfd.; Rogers, Wm. A.. Com. et
Pfd.; Dominion Park Co.; Span. River P. & P. Mills, Pfd.;
Dominion Steel Corp.; Toronto Elec. Light Co.; Dominion
Textile Co.: Toronto Gen. Trusts Corp.; Dominion Trust
Co.; Toronto Mtge. Co.; Duluth Sup. Trac. Co., Com. et Pfd.;
Toronto Ry. Co.; Eastern Can. Sav. & Loan Co.; Toronto
Sav. & Loan Co.; Eastern Trust Co.; Tri-City Ry. & L. Co.,
Pfd.; Goodwin's, Ltd.. Pfd.; Twin City R. T. Co., Com. et
Pfd.; Halifax Elec. Tram. Co.; Union Trust Co.; Huron &
Erie Loan & Sav. Co.; West India Elec. Co.; Illinois Traction
Co., Pfd.; Winnipeg Elec. Ry. Co.; Imperial Life Ass. Co.
of Canada.

Banques - Bank of Nova Scotia; Metropolitan Bank;
Banque Provinciale du Canada; Molsons Bank; Dominion
Bank; Montreal City & Dis. Sav. Bank.

Dividendes semi-annuels payables:-
Obligations - American Sales Book Co.; Grand Trunk

Pac. Ry., 4 pour cent; Bell Tel. Co of Can.; Intercol. Coal
Mining Co.: Brandram-Henderson. Ltd.; Montreal 'L., H. &
P. Co., ; pour cent; Canada Cement Co.; Nat. Brick Co. of
Laprairic; Can. Consol. Felt Co.; Northern Navigation Co.;
Can. Consol. Rubber Co.; R. de Jan. T. L. & P. Co.. 2nd
Mtge.; Carriage Factories; Sawyer-Massey Co.; Dominion
Canners; Toronto & York Radial Ry.

Actions - Canada Life Ass. Co.; Can. Pac. Ry. Co., Pfd.;
an. .\ppraisal Co.. l'id.: Montreal Train. Co.. 5 p. c. Deb.;

Can. Gen. Elec. Co.. Pid.; Winnipeg Elec. Ry. Co., lPfd.
*

* *
Dix mille actions nouvelles <le la Banque Dominion on

té inscrites à la Bourse de Montréal la semaine dernière.
*

* *
La compagnie de l'Arena de Montréal a déclaré un bonus

'e dix pour cent à ses actionnaires pour le ternie écoulé. Ceci
est en plus du dividende ordinaire de sept pour cent.

*
* *

Un journal anglais publie les chiffres suivants concer-
nant le capital anglais epgagé au Mexique et dans les répu-
bliques du sud pendant les six dernières années.

Argentine ... ... ... ....... ... ... ... ... $498.9î,o95.00
Brésil ·...................... · ·.... 336,282A35.00
M ex'.que ... ... ... ... ... ... ... ... ... 141,299,195.00
Chili ............................. 124,389,265.00
Cuba ................................ 72,244,445.00
Pérou ... ... ... ... ... ... .·. ... ··. ... 34,498,455.00

Il existe, certes, beaucoup de préjudice dans l'esprit du
public ci général au sujet du Mexique et des pays Latin-
Américains. Ceci est dû au fait que les journaux font sou-
vent des rapports exagérés concernant les troubles politiques
<lui existent presque en permanence dans ces pays. Ces
chiffres démontrent, cependant, que même dans ces condi-
tions, ces pays offrent des placements si rémunérateurs, qu'il
est possible d'intéresser le capital anglais pour un montant
aussi fabuleux.

* *

Pour la première fois depuis sa fondation, l'Association
des Banquiers de l'Etat de New-York a décidé de tenir sa
convention annuelle en dehors de son territoire. L'endroit
choisi est la ville d'Ottawa. La date de la convention est
fixée aux 12 et 13 juin prochain. Au-delà de douze cents dé-
légués assisteront à cette convention.

*

M. W.-T. Gear, vice-président de la Robert-Reford Co.,
Limited, et directeur de la Crown Trust Co., vient d'être élu
directeur de la Banque de Toronto en remplacement de
M. Robert Reford, décédé dernièrement.

*
* *

L'état financier pour l'année 1912 soumis aux actionnaires
de la Canadian Westinghouse Co., à l'assemblée annuelle
tenue le 25 mars 1913, à Hamilton, Ont., démontre un profit
de $1,0.5O,123.oo. La réserve s'élève à au-delà de $2,ooo,ooo.oo.

*
* *

La Banque de Montréal vient d'ouvrir une succursale au
No 339 rue Bleury. M. G.-S. Low en est le gérant provisoire.

L.'argent se fait un peu moins rare. Il n'y a pas de doute
que cela est dû en partie à ce que les valeurs de bourse ont
baissé considérablement et qu'il faut moins d'argent pour les
porter. A c ôté de cela, il semble qu'il y ait moins de de-
mandes d'emprunts à vue; les transactions de bourse sont
moins nombreuses et les emprunts plus rares.

On dit qu'il y a de l'argent disponible dans plus d'un
quartier, quoique pas en grande quantité. Il est à présumer
qu'il y en aura lavantagze le mois prochain et que les taux en
seront moins élevés.

* *

Le dividende si longtemps attendu de National Brick a
été declaré mardi après-midi à la suite d'une assemblée les
directeurs.

L'attente de cette déclaration avait déjà créé plusieurs
fluctuations du cours <le l'action; mais ce n'est que ces jours
derniers qtue les directeurs ont pu en venir à une entente dé-
finitive. Le taux le 5 pour cent est considéré comme très
conservateur et les recettes de la compagnie, cette année,
pourraient justifier une augmentation.

*
* *

Maintenant (tue le dividende de National Brick est dé-
claré, on commence à parler avec assez de conviction d'une
déclaration sur l'action Macdonald. Bien que la nouvelle ne
soit pas officielle, on dit que les directeurs se sont pratique-
ment prononcés pour in 5 pour cent et qu'il ne resterait plus
qu'à en aviser la Bourse. La date du premier versement tri-
mestriel mentionnée est le 15 avril.
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INFORMATIONS FINÂNCIERES

Actions Ordinaires et Actions Privtigite Caital payé RetI

SANQUESBanque de Montréal ..............................
Banque du Nouveau-Brunswick......................
Banque de Québec................................

Banque de la Nouvelle-Ecoaae.......................
Banque de Toronto................................
Banque Molmon ..................................
Rauque Nationale ................................
Banque des Marchands du Canada...................
Banque Provinciale................................
Banque Union du Canada ..........................
Rauque Canadienne du Commerce .......... .........
Banque Royale du Canada..........................
Banque d'Hochelaga ..............................
Rauque d'Ottawa..................................
Rauque Impériale du Canada .......................
Banque Internationale du Canada....................
ONIMINS Dit FER
Canadien Pacifie Railway (Ordinaires)...............
Duluth &S8 & A Railway (Ordinaires) ..............

do do do (Préf&rectielles)............
Minu. St. Paul & Soo Railway (Ordinaires............

do do do (Préférentielles) ........
TRAMWAY$ ELEOTfRIQUES
Detroit United Railway............................
D luth Snperior'Traçtioti ..........................Hàlifax Eglectric R.ailway .. ........................
Havana 13lectrie Railway (Ordinaires) ...........

do do do (Préféresatielles) ............
Illinois Traction (Ordinaires) .....................

do do (PréEférentielles) ...............
Mezican Li lit & Power (Ordinaires.................

do do do (Préf érentlelles).............
Montreal1 Street Railway)...........................
Porto Rico Railway.................... -*»«'1**. ***Quebec Railway, Light & Power ........... 1......
St. John Railway ... ..... ... .. .......
Bao Paulo Tram., Light & ;we ....... :....
Toledo Railway & Light...........................
Toronto Railway ..... .......... .....
Tri-City Railway & Llght (Odnars .:............

do do do (Préférentielles) ............
Twin City Rapid Transit (Ordinaires) ................

do do do (Préférentielles)..............
Winnipeg Blectric Street Railway....................
VALEURS INDUSTRIELLES
Canadian Car & Foundry <Ordinaires) ................

do do do (Préférentielles) ............
Canada Cernent (Ordinaires) .......................

do do (Préférentiel les).....................
Canadian Convertera ..............................
Dominion Steel Coa.............. .................
Dominion Textile Co. (Ordinaires)...................

do do (Préférentielles)................
Lake of the Woods Milling Co. (Ordinaires)...........

do do do (Préférentielles) ........
Montreal Cottonu Ltd (Ordinaires)...................

do do do (Préférentielles) ................
Nova Seotia Steel & Coal (Ordinaires).............. . *do do do (Préférentielles).............
Ogilvie Flour Mills Co. (Ordinaires) .................

do do do (Préférentielles...............
Peunan, Limited (Ordinaires)......................

do* do (Préférentielles)..................
DIVERS
Bell Telephone Ca ...... à..........................
àfackay Companiez (Ordinairà).....................

do do (Préférentielles) ................
Montreal Light, Heat & Power......................
Montreal Telegraph ...............................
Ottawa Light, Heat & Power Ca ....................
Richelieu & Ontario Navigation Coa..................
Shawinigan Water & Power Co......................
mflI'
Crowuleserve.................................
Iatetlonal Coal Xining (Ordinaires) ...............

de de 410 (pldbanstl....~..........

$15.975,220
1,000,000
21500,000

3,998,460
4,941,455
4,700,000
2,000,000
6.547.159
1.000,000
4,952,190

15,000.000
7,661,060
2,885,340
3,500,000
6,000,000
1,320-4391 .

Dl
180,000,000

12,000,000
10,000,000
20.832,000...
10,46,ooo...

12,500,000
1500,000

1,400,000
7,500.00#)..
5,000,000 ..

5,ooo,6oo
13,585,000 ..
2,400,000...

10,0C,000
3,000,000
9,300,500

8oo0,000.
10,000,000
12,000,000
8,ooo,0oo
9,000,000 ....
2.825.0001

20,100,0001
3,000,0001..
6,ooooaoo

16,0oo,0o
1,790,00
1,250,00

7,497,41
5,941,45
4, 700,00
1,400,00
5,400,00

500,00
3,076,09

129500,00
8,607,1î
2,65o,09
4,000,00
6,000,00

àbentures
146,283.49

219887,00
2,500.00

600,00

24,957,81

4,420,00
2,941950
8,654.4o

6,ooo,oc
13,257.00
3,992,3

8,o68,oo
19,503,00

5.578.00

3,500.0001 ..............
5.000,000 3,500,000

13,500,000
10,500,000 5,00o00
1,733,500 474,000

35,000,000 ..............
5,000,000...............
1,859,030' 3,040,275
2,100,000'..............
1,500,000i 1,000,000
3,000,000, 500,000

60,oooo........ ...
I ,030,000i 6,ooo,oo0
2,500,0001 ..............
2,00,0 457,263
2,15i0,60.......
1,075,000 2,00 0,0 0 0

129500,000
50,000

50,000,000
17,000,000
2,000,000
1,514,500
3,132,000
7,000,000

1,999,951
500,000
8.1,018

3,649,000

10,107,000
100,000
730,000

1,123,573
5#000,000

Taux du der- Derulire cote? ait des&AçtIoe inier Dividende Au- 18 Au 25

-mars mor.-
$ 100.00 10% 236 -235

lu 100.00 13% 274 xD 274 xD
o 100.00 7% 125 xD 125 xD

R iR
2 100.00 14% 25734 25.4
5 100.00 il % 210 240O

o 100.00 :le 197 197 xD
100o.00 8% 139 138

o 100.00 10 190 190
o 100.00 6% ..... .. ..

5 100.00 8% 150 150
0 50.00 10% 214 214
6 100.00 12% 221 220

o 100.00 9% 152 x R 152 z R
o 100.00 12% 211 211
o 100.00 12% 226 226

100.00 .. . . . . . . . . . . . . .

7 1000 ou o o% 222$ D~ 22

100.00 ............ ....... ........

100.00 7% 1333$ 130oxD
100.00 7% 156 156

o 100.00 5% 74 75
o 100.00 5% .. ij.
0 100.00 7% i6 6o
* 100.00 ........... ....

100.00 6% ....

100.0.....................

* 100.00 4%7 73
100.00 7% ..... ....

C 100.00 10% .... ....

o 100.00 ....... 70 70
o 100.00 .. .... 17X 17J4

100.00 6% .... ....

O 100.00 10% 26o 26o
o 100.00 .. . . . . . . . . . . . .

100.00 7% 133;(xD 133 x D
100.00 .. . .. . . .. . . . . . .

o 100.00 6% ., ... .

o 100.00 6% 1104 104
100.00 7%

o 100.00 10% 208 208

100.00
100.00

t, 100.00
100.00
100.00
100.00
100.oo
100.00
100 00
100.00
100.00

100.00
100.00

100.00

100.00
10.00

100.00

100.00
100.00
100.00
100.*00
100.00

1.00
100.00
100.0on

8%
7%

7%
4%.
6%
7%
8%
7%
8%

5%.

8%
7%

4%
6%

8%
5%
4%
8%
8%
6%
6%
4.%

6o%
7%

79
113

27

'1 Y
45

49jýxD
8iXxD

102
131
120

57
103
79;'

123$
121
120

.543$
84

144 h
80
66

21734XR
140
îso%ý
110

131 x D
x R
3.70

74
110
27'<

.45

82 x D
102
131
120
6o

103
75

122
liq
120

5ç4$
83

143$XD

66
218
140

179 x D

130
3.73
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In'est pas nécessaire
de consacrer une partie
spéciale de votre magasin
a votre stock de peinture
et de vernis.

Un Commerce de peinture
profitable dans une vitrine
de dix pieds.

Lisez cette lettre e-

Noire comm,,erce de peint:» e tient dans une ý-itii.e (le ro pieds. Au
printemps <le 191o, nous avons commencé à emmantgasiner- les pro duits de
S/zherus- IVilliansç et, azv:c unpru (l> e-publicité dans les journaux et beaucvup
do réclamne, nw4>s avons accompli ceci:

Vendu pour $1,75(- dc l-einture cri 191<>.

Vendu peur $P,6zo de. Peintu-e, du icranvie, aujî N'ai IriI, ettnotre
commerce de peinture augmente ltut le temps.

Nous n'avons consacré qume, $lo. au stock que nous teuzons dans une
vitrine portative mesurant ,o pieds de longueur, Io pouces de hauteur et -8
pouces de profondeur. Quand el/e est remplie, cette v trine contient roo
gallons ; 125 dem i-g allons ; 2oo quarts de gallons,; zoo chopines ; zoo demi-
chopines ; îoo quarts de chopineà - too paquets de Couleurs pour Murs de
5 livres et un assortiment de Polis pour Meubles. Le peu d'espace occupé, le
peu d'a-gent engagé, les condlitions généreuses, te peu (le temps qu'il faut
consacre, au stock et ses qualités de conservation, f0ont que notre commerce deConstruisez une caisse ,î*nî,re est excellent. Par lat vente des produits die .Sher;7,-in- ltïlliamns nous

vitrée comme celle Ci. faisons un bon profit el des clients satisfaits.

dessus ; mettez-y un bon Bien à> vous,

assortiment des produits 1VOOPA R!), CLAPA' & CO.

de Serwi-Wiliam etpar D. M. Alorgan, Gérant.

vous serez agréablement surpris des affaires profitables que vous ne
tarderez pas à faire dans la ligne des peintures.

Pourquoi ne pas profiter de cette excellente source de profit juste
au début de la saison. Les Peintures et Vernis de Sherwin-Williams sont
de i3ons vendeurs parce qu'ils donnent une splendide satisf action et sont
bien connus. Les marchands des produits de Sherwin-Williams font de
bons profits qui aident à faire réussir en affaires. Ecrivez-nous auj our-
d'hui-même au sujet de votre système de vente.

THE SERwINW&ILLIAMS COU
of Canada. Limited. (rAB'

PAINT, VARNISH & COLOR MAKERS

LINS EED O 0I L CRUS H ERS
FACTORIES* NrREAL, TORONTO. WINNIPEG. LONDON, END.

OFF1.ES & WAREMOUSES. MONTREAL TORONTO, WINNIPEZ. VANCOUVER. LONDON. END.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ ULM PRIX COURANT-
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J. P. O'8IIEA & CIE, à Montréal.]

Si vous voulez avoir un commerce suivi et avoir
une clientèle fidèle, vous devez toujours avoir en
stock les articles couranta de votre ligne, ou vous
adresser à un fournisseur qui, par un service rapi-
de, peut voué assurer des livraisons immédiates.

Vous trouverez dans ces coniditions:

Glaces Epaïsse Glaces Reaucies

Verre Double et Simple;

1Vitres Plooebes -Vitr-es Aroeées

Vitres de Poites Ornementées

Enfin toutes les sortes e~t toutes les épaisseurs de
vitres que comporte le commerce de verre, au prix
le plus avantageux, chez

Jl P. O'SHEA ô~ CIE
Angle des Rues

Ste-Agathe et Perreault MON IREAL.

TEL. BELL, EST 430 et 3751

Vernis Transparents Pour
Travaux d'Extérieur

T. W. P. Exterlor : e vernis digne de confiance,
à l'épreuve des éléments, pour tous les travaux d'tx-
térieur (excepté pour les planchers).

T. W. P. luterlor : Pour les travaux d'intérieur
T. Ploor Varni.h-Pour lesplancbersen tous bois.
Zanzerint--Pour fii d'extérieur, d'intérieur et

de planchers.
Broch-ire sur le: Vernis d'&rchitecture
envoyée gratuVement sur demande.

THE DOjJGALL VARNISH CO., UIMITED
MONTUBEÂL

Associée de la Murphy V.,,nih Company., E. U. A.

Tôles Galvanisées

"Queen'ys liead"!'l
~~ ~Le type du genre depuis un dem.sI4ce

Jamais égalées comme qualité.
COM

A. C. LESLIE & 00.s LIMITED.

MONTREAL.

JOSEPH ROOCERS & 8ONSe LIEIED
Sheffield, Ang.

Evitez les imitations de notre

COUTELLERIE,
en vous assurant que cette MARQUE*
EXACTE se trouve sur chaque lame.

Seul* At ente pour le Canada: 0 ?IE

JAMES HUTTON & CO., Montr'éal.

MANUFACTURIERS Dit

véhicules pou Eutfants. Eeubles en osier. Accessoires
pour chambres de toilette, Et chaises pour invalides.

Exigez toujours la Marque de Commerce "1GENDRON."1
DEMANDEZ LE CATALOGUÉ DESINE.

THE GEND)RON MFG. CO., Ltd,
TORONTO, Canada.

LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mars 1913. Vol. XLVI-No 13.
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Les Marchands de
tions très intéressantes pour eu\. En
l'absence <lu président, M. F.-U'. Lari-
vière, l'ex -président. M. Arthur Léger,
préQida l'assenul<lée.

R~apport a été fait 'd'une délégat ion,
compo)<sée (le \l. ...-. \. Bittucs, gérant dle
(6i!lette Safety l<azor Co.; F. M. Tobin,
(le la Tini \ rn M fg. C.. (le \\'ond-
,;tnck,. Ont., tt M. -F.Snmallpiecr, gé-
rant à Montréal (le la ra>îor-l-hrlwN Co.,
(le Guelph,. O nt., qlui s'est renidu à Otta-
wva. en % ue <le faire (les arrangements

A.-I. VALLERAND, 2èmne Vice-Prés.

vice-p)résident; A. Rochette, trésorier; J.
H. Gagné, secrétaire; A. Lanouette, au-
diteuiir.

A. RAYMOND, Ier Vice-Président.

La semaine dernière, les membres de
a Section des Marchands Quincailliers,
-le l'Association des Marchands Détail-
leurs du Canada, ont tenu leur assemblée
annuelle dans les salles de l'Association,
l:diice du Prix Courant. Un bon nom-
bre (le membres s'était donné ren-
'lez-%otus pour discuter certaines ques-

DAVID DESCHAMPS, Président.

av cc le Conseil de ville pour tenir la pro-
chàine exposition des manufacturiers Ca-
nadiens de ferronnerie, et la Convention
de la Hardware and Stove Dealers Asso-
ciation de la Province d'Ontario.

Des arrangements seront faits plus
tard pour orgatiiser un train spécial par-
tant de Toronto et un autre partant de
Montréal pour se rendre à Ottawa. afin
<'assurer aux marchands des provinces
<le Québec et d'Ontario toute l'accommo-
dation possible. Les membres de la Sec-
tion (le Montréal ont reçu ce rapport
avec b)eaucoup) d'enthousiasme.

On a ensuite procédé à l'élection des
officiers pour l'année courante et les
messieurs suivants ont été élus: David
Deschamps, président; A. Raymond, 1er
vice-président; A. 1. Vallerand, 2ème

Qùincaillerie
Vol. LVI-N j 3 .LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mars 1913.

A. ROCHETTE, Trésorier. J.-H. GAGNE, Secrétaire.
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L'Approbation du Client'
Ia baue du succès de toute affaire est

l'apprbation du client.
esclients satisfaits ont sauvé de laiREND ruine beaucoup d'hommes d'afaires,
mêm qund l yavait mauvaise admi-'ROFIABL nisrton.Mal la mauvaise administra-

tion ui livr de mrchandises de qultLE nféreur'e etignore l'intérêt du cient,LE ~étouffera bientôt lecommerce de peintu.'

;OMMERCE rele plus florissant.

DES La Peinture Iartio.SenourDES PURE AU 100%

PEINURES 1 st cllequi est approuvée sincèrement t>ar tous ceux qui Ilachètent.PEITUES l) onc, M le Marchand, si vous voulez que votre commerce de
Inture repose sur une base solide, voilà la peinture qu'il vous
au-c'est la peinture qui obtient l'approbation de chaque client. Sa

qualité l'exige-la nécessité de la qualité le demande. Sa durabilité

era votre~ commerce sur une wase so.lide.
- Ecrivez aujourd'hui.mème pour l'obtenir. kMT~(1IN' s UJ

The Martin-Senour Co., Liinited. ,.

Les Pionniers de lilndustrie des Pointures Pare&

MONTREAL. TORONTO. ON ICAUD

VENIR A VOTRE MAGASIN-
POURQUOI?>

Vous voulez que beaucoup d'acheteurs de peinture viennent chez vous ce printemps? -Quels sont pratiquement %os
plans pour que votre désir se chîange emi real.té?

Et d'abotd, pourquoi viendrait-on acheter dlit z-vous ?

Ce n'est pas tout de répondre: Parce que je vends de bimiles peintures fabriquées par &-s nmaisons de confiance.
Très probablement votre concurrent vend aussi d'assez lionnes peintures. Pour que v'os peintures scient préférées,
il leur fLut avoir u'ne grande force d'attraction. Et, a parler froidement, connaissez-vous, quelque part, une pein-
tuire qui attirera mieux le client que les Brandrant Hendersoii . ' ENGLISH" Paint ? Pens.-z! 7oo%, <le pur b'ai,c de

_plouîb et 30: de pur blanc de zinc.

Y a-t-il, quelque part, une peinture dont la valeur en durée soit aussi évidents ?

E' maintenant : Comîmenît les gens vont-ils savoir qu'ils devraient achéter chez vous? Comment allez-vous les ci
informer, le leur dire à tous?-

D'ordinaire ce dernier point-faire connaître-es' un travail considérable. Mais, cette année, il voua sera rendu
facile si vous vendez des Brandram Henderson '"ENGLTSH" Paint. Nous avons déjà élaboré un plan d'attaque
à votre intention. 1)e votre magasin il s'étendra de tous côté. ; il portera la conviction dans l'esprit de vts futurs
clients,-et il vous rapportera leur argent.
Voulez -vous augmpnter votre commerce de peinture? Votre p'remiêre démarche pour 'réalises' ce désir, c'est de

nous adresser dès aujourd'hui une carte postale.

Mo tra Haia S t. Jo nT rno. i e e

LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 *Mars 1913. Vol. XLVI-No -1.,3.
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LE MARCHE

Les commandes pour les marchandises
de la saison se continuent en assez gran-
de quantité, sans cependant avoir aucun
caractère d'achat spéculatif ou d'appro-
visionnement à l'avance. Les marchands
semblent plutôt favoriser l'idée d'achats
modérés et souvent répétés, quoique,
dans l'ensemble, les ventes soient assez
considérables.

La demande pour la ferronnerie en
général a beaucoup augmenté dernière-
ment dans les provinces du Manitoba,
de la Saskatchewan et de l'Alberta. Dans
plusieurs parties de ces provinces, le
printemps est arrivé, ce qui crée une
grande activité. Les marchands de fer-
ronnerie en détail rapportent faire beau-
coup plus d'affaires qu'ils ne l'espéraient
il y a quelques semaines. Dans les pro-
vinces de l'Est, les travaux de construc-
tion ne sont pas encore commencés gé-
néralement, mais cependant la demande
pour la peinture et les huiles est assez
prononcée et les marchands feraient bien
de s'approvisionner libéralement.

EXPOSITION DE FERRONNERIE.

Lundi dernier ont eu lieu à Toronto
deux assemblées qui ne manqueront pas
d'intéresser le commerce. L'une est l'as-

semblée du Comité exécutif de la Cana-
dian Hardware Manufacturers Exhibi-
tors' Association et l'autre du Comité
exécutif de la Ontario Hardware and
Stoves Dealers Association. A la pre-
mière les personnes suivantes étaient
présentes: M. M. R. Griffith, le prési-
dent. M. Griffith est le gérant de la Ca-
nadian H. W. Johnsmanville Co., à To-
ronto. Adam Taylor, de Taylor-Forbes
(o., Guelph; H. P. Hubbard, de E. C.
Atkins & Co., Hamilton; T. W. Kirby,
(le la Hamilton Stove & Heater Co.; Geo.
Spence, The Steel Co. of Canada, Ha-
milton; F. M. Tobin, Tobin Arm Mfg.
Co., Woodstock; A. A. Bittues, Gillette
Safety Razor Co., Montréal; Chs. E.
Stewart, Jas. Stewart Mfg. Co., Wood-
stock; R. B. Johnson, Pinchen Johnson
Co., Toronto; David F. Griffith, B.
Greening Wire Cç., Hamilton; J. Belling-
hurst. Bosckh Bros. Co., Toronto; Geo.
B. Dowswell, Cummer Dowswell Co.,
Hamilton; J. W. Moncur, Ontario Lan-
tern & Lamp Co., Hamilton; R. D.
BlackweIl, Glidden Varnish Co., Toron-
to. .i

A la seconde, les personnes présentes
étaient les suivantes: H. Occomore, pré-
sident. Gue-lph, Ont.: W. F. Macpherson,
Prescott, Ont.; C. W. Conn, Tillsonburg;
Weston Writey, secrétaire; John Caslor,
trésorier; Geo. Eclestone, Bracebridge;
J. W. Mc(iregor, Oakville; W. J. Carter,

Picton, Ont.; E. J. Creeper, Owen Sound,
Ont.

Dans la matinée les deux groupes ont
tenu leur assemblée respective séparé-
ment. Dans l'après-midi a eu lieu une
assemblée conjointe.

A l'assemblée de la matinée chacun
<les groupes s'est occupé d'affaires con-
cernant l'intérêt particulier de son As-
sociation. Les détaillants ont discuté
l'opportunité d'engager un organisateur
qui devra faire le recrutement de noti-
veaux membres. Au sujet de certains
projets de loi que les détaillants dési-
raient combattre, M. J.-A. Beaudry, se-
crétaire de l'Association des Marchands
Détailleurs du Canada pour la province
de Québec, avait été invité à faire con-
naitre aux membres du Comité exécutif
le travail accompli pendant l'année.

Dans l'après-midi, à l'assemblée du co.
mité conjoint, il a été décidé que la-pro-
chaine exposition de ferronnerie aur-ait
lieu à* Ottawa en février prochain, en
méme temps que la convention annuelle
des membres de la Ontario Hardware &
Stoves Dealers Association, et tous ceux
présents à cette assemblée conjointe
s'attendent à ce que au moins cent cin-
quante marchands de ferronnerie de la

province (le Québec assistent à cette
convention et visitent l'exposition. Les
marchands de la province de Québec qui
pourront se rendre à Ottawa en cette

LES CARTOUCHES DOMINION
Lorsque vous achetez les Cartouches Dominion,

., , '. * vous êtes sûr d'obtenir les amorces les plus sensibles,
car elles sont faites par des ouvriers expérimentés

* i i i'aidés de machines modernes.

Lorsque l'amorce fait défaut, la douille ne vaut
plus rien.

IISpécifiez les DOMINION lorsque vous comman-
derez des cartouches quelles qu'elles soient.

DOMINION CARTRIDCE AE., LTD
- MONTREAL, 'CANADA.

Ls ECIVANT AUX AMONCEus Ce %e PlI COURAcm

Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.
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BRANTFORD ROOFING Co., Limited.
ENTREPOTS SUCCURSALES:

WINNIPEG 214 RUE OWENA.

- Brantford, Ont.

MONTREAL 9 PLACE D'YOUVILLE

occasion peuvent compter sur une chau-
de réception.

LA SITUATION.

Les perspectives se font de jour en
jour plus brillantes pour le marché de la
ferronnerie. On y jouit d'une très gran-
de activité et les commandes continuent
à affluer. Les prix sont fermes sur toute
la ligne, mais ils restent sans change-
ment par rapport à ceux de la semaine
dernière.

La demande est considérable de tous
côtés et pour toutes les lignes; mais on
remarque une plus grande activité dans
les départements de la peinture, des ou-
tils et des articles accessoires à la cons-
truction.

Un peu partout, on se prépare à l'ou-
verture de la navigation qui pourrait bien
être précoce, cette année.

Nous cotons:

PLOMBERIE

Tuyaux de plomb
Les prix sont de 7.50 moins ro% pour

tuyaux en plomb et de 9.00 pour tuyaux
de plomb composition moins io%.

Tuyaux de renvoi en font et acces-

soires 9

Les escomptes sur les prix de la liste
sont: tuyaux légers, 60%; tuyaux moyens
et extra-forts, 65%, et accessoires légers,
moyens et ektra-forts, 70%.

Tuyaux en fer
Nous cotons, prix de la liste:

ioo pieds 5.5o
ioo pieds 5.50

C, 14 à 20, base bte 4.65
Au charbon - Allaways ou égal

I zoo pieds 8.5o
ioo pieds 11.50

i roo pieds 16.50
fi zoo pieds 22.50

Ii zoo pieds 27.00
2 oo pieds 36.oo

Nous cotons net:
1oo pieds
ioo pieds
roo pieds

Tuyaux galvanisés
Nous cotons, prix de

2
31

Nous cotns net:

16.30
21.54
30.80

liste:
100 pieds 5.5o
100 pieds 5.5o
1oo pieds 8.50
ioo pieds r .5o
roo pieds 16.5o

0oo pieds 22.50
ioo pieds 27.50
roo pieds 36.oo
Ioo pieds 27.07

21 ioo pieds 22.20

3 zoo pieds 29.19
31 Ioo pieds 30.70
4 . ioo pieds 41.75

Les escomptes sont les suivants:
Tuyaux noirs: I pouce et i pouce, 64

p.c.; i nouce, 69 p.c.; I et il pouce, 731
p.c.; 2 à 3 pouces, 751 p.c.

Tuyaux galvanisés: i à I pouce, 49 p.

c.; 4 pouce, 59 p.c.; i à 4 pouces, 631 p.
c.; 2 à 3 pouces, 641 p.c.

Tuyaux en acier
pouces
pouces
pouces
pouces
pouces

pieds
pieds
pieds
pieds
pieds

8.5o
10.50
12.50
15.00
19.25

Fer-blanc

Nous cotons:
Fer-blanc en feuilles

X. Extra par X et par cse 1.oo
suivant qualité.

(Caisse de 112 feuilles, 1o8 lbs. net)
Au -coke - Lydbrook ou égal

IC. 14 x 20. base bte 4.45
(Caisse de 112 feuilles. io8 lbs. net)
Au Charbon-Terne-Dean ou égal

IC. 20 à 28 bte 8.25
(Caisse de 112 feuilles, 216 lbs. net)

(Caisse de 560 lbs.)
XX. 1.4 x 6o, gauge 26 lb. 0.07 0.071

Feuiles étamées
72 x 30 gauge 24. 100 lbs.
72 x 30 gauge 26, ioo lbs.

Tôles galvanisées "Canada"

8.50
9.00

Nous cotons: 52 feuilles, $4.75;
feuilles, $5-oo.

Tôles noires
Feuilles:

22 à 24

Quel Profit Avezuvous Fait l'An Dernier sur le Matériel à Toitures?
Tout dépend ENTIEREMENT de la qualité du matériel que vous tenez.
Beaucoup de marchands très importants déclarent que le MATERIEL A TOITU-

RES BRANTFORD constitue la ligne la plus profitable de leur commerce. Nous n'en
savons rien, mais, ce que nous savons, c'est que le

MATERIEL A TOITURES BRANTFORD

Vol. XLVI-No 13.

1
est pratiquement INDESTRUCTIBLE.

Le Matériel à Toitures Brantford est à base de laine à longues fibres entièrement
saturée d'ASPHALTE PUR-un fluide minéral qui, depuis des siècles, a résisté aux
ravages des éléments.
Demandez notre brochure et les détails au sujet de Notre Grande Proposition Payante.

l'
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Tôles galvanisées
Nous cotons à la caisse: Fleur

Gorbals Queens de*
Leest liest Cornet Head Lis

2s Gi 4.50 3.95 4.50 4.235
_,6 ùa 4.30 3.sO 4.-30 4.00
12 a '4 G 3.85 3.43 3.85 3.50
16-20 3.75 3.20 '3.73 3.40

les prix de la marque ILoiiict sont 1 plu-
z. 't a la hausse.

Apollo
li OZ=28 Anglais 4.33
28 G.=Anglais 4.10

20 (a.3.83

22~ 3.60
10 20 G. 3-45

MIoins d'une caisse, 25c de plus par
zoo livres.

28 G. Américain équivaut à 26 G. An-
elais.
Petite tôle 18 X 24 52 feuilles 4.45
Petite tôle 18 X 24 60 feuilles 4.70

Soudure
Les prix sont plus élevés de lc par lb.
Nous cotons: barre demi et demi, ga-

rantie, 3oVi do., 27V2. "Wiping", métal
1our plombiers.

QUINCAILLERIE
Boulons et noix

Très ferme et à la hausse.
Nous cotons:

Boulons à voitures Norway ($3.00) 50
et 10 P.

Boulons à voitures carrés ($2.40) 60 et
10 P.C.

Boulons à voitures ($i.oo): grandeurs,
et moindres, 6o et 1o P.C.; 7/16 et au-
dessus, 55c.

Boulons à machine, 1 pce et au-dessous
6oc.

BaIl loci lbs. 11.20
Boulons à machine, 7/16 pce et au-des-

sous, 57V2c.
Doulons à lisse, I et plus petits, 6o et

.; et 10 P.C.
Boulons à lisse, 7/16 et Plus gros. 5o et

5 P.C.
Noix par boîtes de ioo lbs.

Nous cotons:
Noix carrés 4c la lb.- de la liste
Bloulons à.charrue, 50 et 10 P.C.

La broche barbelée est cotée $2.424
le% zoo livres à Montréal.

Crpmpes à clôtures
Fer poli $2.6o
Fer galvanisé 2.80

Broches pour poulaillers
x 20 x 30" 4.10

Ix 30 x 36" 4.75
X 2.2 X 24" 5.00

~X22 x30" 6.30
L'escompte est de 6o P.C. sur la liste.
X 20 X 24"
X 22 x 36"

Broche
Nous cotons:

NO 9
\*P 12
No 13

Poli bridé:
N0 0 à 9

N> 10 I
No Il
NO 12
N r 13
N'o 14
No 15

galvanisée, etc.

looi lbs.
100 lbs.
zoo lbs.

loci lbs.
ioo lbs.
looi lbs.
looi lbs.
100 lbs.
100 lhs.
loci lbs.

3.40
7.50

2.30
2.45
2. 5.

2.35
2.35
2.42
2.60
2.70
2.80
2.85

No 16 les 100 lbs. 3.00
tsrule, p. tuyaux looi lbs. No 18 3.85
lirule, p. tuyaux looi lbs. No 19 4.7u
Extra pour broche huilée, ioc p. ioo lb.

Broche à foin
La demande est faible.
Nous cotons net:
.Marché très ferme.

tNo 13, $2.40; No 14. $2.45, et No 15,
e2.55. Broche à foin en acier coupe d e
ivlguCur, CscompIIte 23 P.C. sur la liste.

Plaques d'acier
1/2' pouce zoo livres 2.40
3/1l1 pouce loci livr"es 2.01 Zinc en feuilles

Le marché est ferme.
Nous cotons: $8.75 à $9.>.o les 100 lbs.

Coudes pour tuyaux
Nous cotons à la doz.: coudes ronds

o'rdinaires 7i feuilles. $i.io; 6o feuilles.
$1.33. et polis. 6o feuilles. $i.6o.

Broche moustiquaire
Très ferme et à la hausse.
Nous cotons: broche noire, $15 par

reuleau de zoo pieds.
Broquettes

Pour boites à fraises 75 et 12J P .
Pour bots à fromage 85 et 10 PJ.C.
A valises 80 et
A tapis, bleues
A tapis. étamées 8o et
A tapis, en barils
Coupées bleues, en doz. 75 et
Coupées bleues et 1 pe-

santeur
Sweeden, coupées, bleues

et ornées, en doz.
A chaussures, en doz.
A chaussures, en uqts i lb. 6o et

Clous de broche

12J P.C.
80 P.C.
15 P.C.

9/16-~ -

*

3.60
3.40
3.30
3.30

Vis à bois
Les escomptes à la liste sont de

1 etc plate, acier 85 10 et 71 P.C.
éte ronde, acier 80 1o et 71 P.C.

1 etc plate, cuivre 75 10 et 71 P.C.
'l'tic ronde, cuivre 70 10 et 74 P.C.

e1 tc plate, bronze 70 10 et 71 P.C.
le bouillie 62c, huile crue 59c
]êe ronde, bronze 65 10 et 71 P.C.

Fanaux
Nous cotons:

W\right No 3
Ordinaires

No 2

P'eints, 30e extra par doz.

Tordeuses à linge
Nous cotons:

R\oyal Canadian
Colonial
Safety
1'. Z. E.
Rapid
Para go n
Bicycle

Moins escompte de 20

Munitions

doz.
doz.
doz.
doz.
doz.
doz.
doz.

P.C.

8.30
4.75
9.00o
7.00

47.75
52.75
56.25
51.75
46.7
54.00
6o .50

40 P.C. L'escompte sur les car,±ouches cana-
121 P.C. diennes est de 30 et 1o pour cent.

Plomb de chasse
6o P.C. Nous cotons net:

Ordinaire i00 Ibo. îo.oo
75 P.C. Cliilled 100 Iba. 10.40
50 P.C. Buck and Seal ioo Ibo. îo.8o
10 P.C.

Nous colons: $2.40 prix de base, f.o.b.,
Montréal.

Clous coupés
Nous cotons: prix de base, $2.6o f. o.

1) . Montréal.
Clous à chevail

Nous cotons par boite: No 7, $2.9o;
N(, 8, $2.75; No 9, $2.60; No 10, $2.50,
a' cc escompte de 10 P.C.

Fers à cheval
Nous cotons f.o.b.. à Montréal:

Ncverslip crampons. il le cent 3.80
N02 Noî
et plus et plus
grand petit

Fecrs ordinaires et
pesants, le qrt 3.90 4.15

Neverslip crampons 7/16, le cent 2.40
Neverslip crampons i, le cent 2.6o
Neverslip crampons 9/16. le cent 2.80
Nc'verslip crampons .5/16, le cent 2.00
Neverslip crampons 1, le cent 2.20
Fer à neige, le qrt 4.15 4.40
New Lîght Pattern. le qrt 4.35 4.60
Fer 'Toe Weight" No 1 à 4 6.75
Fratherweight No o à 4 '5.75
Fers assortis de plus d'unfe grandeur au

b)aril. îoc à 25c extra par baril.
Chaînes "en fer

Très ferme.
On cote par loci lbs.:

.3/16 No 6
3/16 exact
'/16 full 5
1 exact 3
k.

10.00
8.50
7.00
6.50
6.50
4.40
3.90
3.80
3.70

METAUX
Antimoine

Le marché est sans changement, $10.75
à Il 1.00.

Fonte
Nous cotons:

Carron Soft -
Clarence No 3

Fer en barre
Plus ferme.
Nous cotons:

1er marchand base 100
V~er forgé base zoo
Fer fini base zoo
Fer pour fers à cheval

25.50
24.50

2.!5
2.30
2.40

base loci lbs. 2.40
Feuillard mince li à 2 pcs base 3.20
Feuillard épais No io base 2.25

Acier en barre
Nous cotons net, 30 jours:

Acier doux base zoo lbs. 0.00 2.25
Acier à rivets base looi lbs. 2.10 2.25
Acier à lisse base looi lbs. 0.00 2.25
Acier à bandage base looi lbs. 0.00 2.25
Acier à machine base zoo lbs. 0.00 2.25
Acier à pince base zooi lbs. 0.00 2.95
Acier à ressorts base îoo lbs. 2.75 3.10

Cuivre en lingots
Le marché est faible et les prix sont

en baisse de 25C par loci livres.
Nous cotons $18.75 à $19.00 les 100

lbs. Le cuivre en feuilles est coté à 27c
la livre.

Etain en lingots
Nous cotons: 54c à 54kc faible les zooi

lbs.
Ce métal se fait de plus en plus rare

sur les marchés primaires et les expé-
ditions diminuent.

Plomb en lingots
Plus faible.
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THE OHAPIN-STEPHENS 00.,
PINE MEADOW, CONN.. .U.A.

vis MORROW
NOIX MORROW

DFOREUSES MORROW
Il n'y a rien de mieux fait nulle pari. insIstai pour qu

vous donne les articles fabriqués par "101

THE JOHN MORROW SORIEW à MUT
L Ingersoli, Ont.

ae votre fournisseur
orrowIl

CO., LTD.

Théâtre National Français
Semaine du 31 Mars 1913

'As-tu vu la R'vue ?y
(par PIERRE CHRISTE et ARMAND ROBE,

Matinée tous les jours.

Nous cotons: $4.75 à $5.0o.
Zinc en lingots

L.a demande est très forte.
Noîui cotons: $7.50 à $7.75 les 1oo li-

v.res

HUILES, PEINTURES ET VI-
TRERIE

Huile de lin
Ferine
Nu'ti cotons au galion, prix nets: hui-

Hui!e de loup marin
N-,tus cnotn au gallon:

litîic v\tra raffinée 70C
Essence de térébenthine

N. o' eçoton ' ;sc le gallon par quantité
k. .; gallons et 70c le gallon par baril.

Blanc de plomb
INIarchié

Blanc (le
Btlanc (le
Blanc (le
B3lanc de
Blanc de

très ferme.
plomb pur
plomb No i
plomi No 2
plotmb No 3
plomb NO 4

Pitch
Nous cotons:

Goudron pur, zoo lbs.
Goudron liquide. brl

8.25
7.6o
7.30
7.00
6.75

0.70 o.80
0.00 4.00

Peintures préparées
Nous cotons:

Gallon
Demi-gallon
Quart. le gallon
En boites de i lb.

Verres à Vitres

1.45 1.90
1.50 1.95
-1.55 1.75
0.10 0.11

Les prix sont très fermes.
Le marché Belge augmente continuel-

lement ses prix.
Nous cotons: Star, au-dessous de 26

pouces uni: 50 pieds, $r.85; 100 pieds,

$3 40; 26 à 40, 50 pieds. $2.00; xoo pieds,
$3.6o; 41 à 50, zoo pieds, $4.00; 51 à 6o,
îoo pieds. $4.25; 61 à 70, zoo pieds, $4.50;
71 à 8o. zoo pieds, $s.oo.

Double Diamond, zoo pieds: o à 25,
Soo 26 à 40. $;.4; - 41 à ' o. $6.2 ý: q1 a1

6o. $6.75; 61 à 70, $7.25; 71 à 80, $12.50;
à 85. $7.75: 86 à 90o. $8.5o; 91 à 95.

Vert de Paris pur
Nous cotons:

1-l Ils a pétrole
Druît de 50o à zooi lhs
V' 11u1 d.Z 2 l ;Ibs.
P'oîtes (le papier. z lb.
ltoies (le fer-blanc. z lb.
liot es oapier. ý lb.
Boites fer-blanc. I lb.

licst Man
lBritisli Nt
Sisal
I athyirni
Lathyarn
J1ute
Coton
Corde à

o.00o
n0.00
0.00
o.00o
0.00o
o. oo
0. o0

cJâbles et cordages
illa base lb. 0.00
anilla hase lb. - o.oo

hase lbh. o.oo
simple base lb. o.oo
double base lb. o.oo

base lb. 0.00
base lb. o.oo

châssis base IL 0.00

o
o
o
o
c
0
c

0
0
c
0
0

Papiers de Construction
Très ferme.
Nous cotons:

litune et noir. peant 0.00
laune ordinaire, le rouleau o.oo
Noir ordinaire, le rouleau o.oo
Goudronné, les zoo lbq. .0o.00
P;pier à tapis. les îoo lbs. 0.00
Papier à couv.. rouil.. 2 plis 0.00
Palpier a coliv.. roui.. 1 plis 0.00
Papier surprise,' roui.. izç lbs. o.oct

Charnières (coup.ets) No 84o
il pouce
Tt poure
2 pouces

. I

.201

.223
'.233
.24 1
.251

1.17
1.13
1.12
1.12

1.25
1.34

1.80
0:1.35
01.43
2.2.
2.6o
0.75
0.95

2t pouces 0.9?
2ý pouces 1.07
3 Pouces 1.30

Nos 800 et 838
1 pouce 0.32
il pouce 0.37

ipouce 0.48
li po c .';
1 pouces o.h:

2 1 pouces 0.76
2; pouces o.81
.21 pouces o.()
3 pouces z.o-
V3 pouices 1.4
4 pouces 2.1-

Nlême escompte que pour toute';
charnières d'acier poli.

FERRAI 4ES La lb.

Cuivree fort et fil de cuivre o.oo o. i;
Cuivre mince et fonds en

cuivre 0.00 o <-

Laiton rouge fort 0.0o 0.10
Laiton jaune fort 0.00 OAo
Laiton mince o.oo o.0 6

Plomb O .021 0.0."
7inc 0.00 0-03

La tonne
Fer forgé No T 0.oo 12.,-0
Fer fondu et débris de

machines No i 0.00 16 C0A
TPlamies de noêle 0.00 12.0
T-'r.ntes Pt aiciers malléables o.oo o nei
Pièces d'acier o.o0 5.00

La lb
Vieilles claques o.oo O-00

PLATRE
~iJ Pl t re mêlé dle sable. f.o.b.. au char .5.-

Plâtre dur <Hard Wall), f, o. b.. 2o
0.67 tonnes et nliis10
o. 7Ç Pliatre nuir (Plaster Paris. en ha-
o.8î rilç. sur char 2.t

Toutes sortes de
]RABOTS

]EN BOT1S

Nous ne perdons j amais un
client une fois qu'il a com-
mencé a faire affaires
avec nous.

POURQUOI ?
Parceque nous sommes en
mesure de lui donner satis-
faction sous tous les rap-
ports Nos marchandises
sont strictement les MEIL-
LEURES qui soient sur le
marché et nos prix sont les
mêmes que chez les manu-
facturiers d'articles infé-
rieurs. Ainsi donc, achetez
les meilleurs.

Cowan & Britton Limited.
GANANOQUE, Ont

Couplets, Pentures, Articles de Ferron-
nerie pour Constructions.
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Le Hache-viande 'JEWELL' de Maxwell 0

Est une machine de fabrication canadienne qui travaille vite, facilement et est
absolument digne de confiance; il est d'un prix qui en rend la vente facile. q00

Fait de quatre grandeurs, avec l'équipement complet de couteaux oo0C00por ote orel 'ovQgspour> tote sote d'uvags.e

Demandez le catalogue de Hache-viande, de Laveuses, de Barattes,a
etc., de Maxwell à

DAVID MAXWELL & SONS, St. Marys, Ontario. a

Agence à Montréa: 448 rue St'PauI MAxwE-LLs J E C

Scies Maple Leaf
Nos Scie

sont trempées
au moyen
d'un procédé
secret.

Satisfaction
garantie. TI APL Won,$ QI-IILDIETDIP CO., LIMITED,(at Ont.

LA CONSTRUCTION
Durant la semaine terminée le 25 mars,

la ville a émis Si permis de construire
au coût total de $210,550 pour les nou-

~el-~constructions et de $5,o6o pour
les rékirations.

Les chiffres ci-dessous en indiquent la
réplartition par quartier et donnent le
ccuit anDroximatif de chaque construc-
liin, moins les détails des permis au-

l'osde $i,ooo.

Quartier
l'r<leaux

[htivernay

L.mard

l i chelaga
Lt:urîer

Nlont-Royal
Ni-tre-Dame de Grâce
l:it)ineau
Sie-Ann e
St-Denis
St -Geo rges
Si -Henri
St-Jacques
Si-Jean-Baptiste
SI -Joseph
S, -Laurent

S! Louis

Ste-Marie

Total

Coût
S6,ooo

1 ,700

1,350
i ,8oo

14,900

39,800

7,000
69o

2e575

150

7,890
12,300
2,060

87,500

14,155

500
2,490

10,200

2,550

$2'15,6io

Rue \'erville Park, Ave Extension,
quartier Bordeaux; 2 maisons, 2 lo!,te
mie(nt.s, 2 étages, 3c classe; cout prou.
$4.000. P'ropriétaire. Caninonl, J. W,341.3

\er. uicl.
Rue Arnherst. quartier St-Jacqucs; tl

maison, i magasin, i garage, 4 étages,
le Classe; coût prob. $87-.,50. l>rEilrietiii-
re. Legr Lt-e 273 St-'al

Ave du P'are et Ave Ilickerdi1kce qui:r-
tlier Lauirier; i maison, i logeilent. i
étage. 3e classe; coût pri)h. $1.600. Pro
priétaire, Morrisset, Mrs.. 43 MNontcalin.

Rue de la Roche. qîuart ier St Dcii
1 maison. 2 logements, 2 étages, 3e clas-
se: Cout prob. $2.000. Propriétaire. Fa-
thergill. J. D.. 2050û De la Roche.

Rue St-Hubert, quartier St-Denis; t
maison, 3 logements, 3 étages. 3e clas-
se; coût prob. $4.000. Propriétaire. Dut-
breuil. M.. 3020 St-Huhert.

Rue Bois de Boulogne. quartier Bor-
deaux; i maison, i logement, 2 étages,
3e classe; c.oût prob. $2.000. Propriétai-
ré, Mu ger ge, Clls., 3a Fortune.

Rue St-H tbert, quartier St-Jean-Bap-
tiste; 2 Mals.s s, 6 logements. 3 étages,
3e classe; coûtt rot). $14,000. Propriétai-
re,' Lavigueur,ý ,J P., 223 Visitation.

Rue Reine Marie, quartier Mont-Royal
1 maison, 1 logement, 3 étages. 3e clas-
se; coût prob. $7.000. Propriétaire, Hou-
le, joseph. 1868 St-Urbain.

Rue Su-Viateur et St-Urbain, quartier
Laurier-, 2 maisons, 4 magasins. 6 loge-
inents, 3 etages, 3e classe; coût vrob.
$15,000. Propriétaire, Boileau, Pol., 48

Rue Ontario, quartier Hochelaga; i

ilai n. Iiagas l, I logcuiceit, i etige,
3c classe; c''ùt prob. $6.ooo. Proprîét.îi-
l e. Cailloux. 1Letanc, 2oRu Hair(

Rue M aiice et Fairi ut, quarlicr Lait
rier; 3 miaison-i., 7 1lmnts, 3 e tagcs,
3C clas,'u; coût prob. $21.000. Proprié-
taire, Arrnovitz, S., 19235 Eliplanadc.

Rue Ste- Marguecrite, quartier St-Ilit-i
ri; i misîon, i écurie, 2 étages, 3c clas-

Frappez Levez Enfoncez

Le0 marteau le plus commode qui soit
Trez..n profit. Vendu par tousils Mar.
chands de Gros Canadiens.
Il arach les clous droite sans besoin
d'appui.

Le ~ ~ 9 réu 1 io
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se; coût prob. $2.000. Propriétaire, Vé-
zina, Ulric. 72 Quesnel.

Rue Clîantblv. quartier Hoclhelaga; i
maison, 2 logements, 2 étages. 3c clas-
se; coût prob. $i.Soo. Propriétaire,, Bour-
que, A.. 2029g Ontario Est.

Rue Chianl>ly, quartier Hochelaga; 3
maisons, 9 logements. 3 étages, YC clas-
!se; Coût prnb. $7.000. Propriétaire, Bour-
que, A.. 202'>) Ontario Est.

En arrière du No 365 Panet. quartier
Ste-Marie; 2 maisons, 4 logements,
étages. 3c classe; coût proih. $2.,wo. Pro
prictaire. Biergeron, Théo., 28; Amherst.

Rue Cadieux, quartier St-Louis; i
Maison. 1 logein'eiit. 3 étages. 2e classe;
coût prob. $1.500. Propriétaire, I3altazar,
Mlle B., 92 Cadieux.

Rue l'apineau et Notre-Dame; quar-
tier Pap>ineau; rép. i maison. i manufac-
ture, -2 étages. 2C classe; coût prob.
$2..500. P'ropriétaire, Canadian Ruhher
Comupany Ltd.. rue Notre-Dame Est.

Rue Ste-Catherine leçt, quartier St-
Louis; rép. i maison. i logement, i mit-
gasin, .1 étages. 2e classe; coût p roi>.
$i.ooo. P'ropriétaire, Mousseau. J. G...1
St - Ja cq ues.

Rue St-Plaul. quartier Est; rép. 1 mai-
sonl. z magasins. 3 étages, 2e classe;
coût proib. $i.8oo. Propriétaire. Duches-
neau. Ducthesneau & Cie. 281 St-l'aul.

Rue (adieux, quartier St-Louis; rép.
i maiison. -, logementS. 2 étages. 2e clas-
se; coût 1>r<h. $2.,;oo. Propriétaire. Sacks
Chs,. 428 Cadieux.

Rue Dorchester. quartier St-Laurent,
rép. i maison. 2 logements. 3 étages. 2e
classe; coût proh. $1.700. Propriétaire.
Shalinsky, J., îîçt Dorchester 0.

Rue St-André, quartier Duvernay;
rép. i maison, 2 logements, 2 étages, 3e
classe; coût prob. $î,ooo. Propriétaire.
iiayard, E., 1092 Sr-André.

Rue Peel, quartier St-Georges; rép. i
maison, i logement, 84? étage, 2e clas-
se; coût prob. $ii.500. Propriétaire, Ca-
p)lan Estate, 30 Ave Sumimerhill.

Rue Hôtel de Vilquartier St-Denis;
ré>. t maison, 2 logements, i étage, 3c
classe; coût pro>. $î.5;oo. Propriétaire,
Cal vé, E., 3-275 Hôtel de V'ille,

Rue Cadieux. quartier St-Louis; rép.
i maison, i logement il"; étage, 3e clas-
se; coût prob. $3.500o. Propriétaire,
Blooni. C. D.. 700 Cadieux.

RENSEIGNEMENTS COMMER-
CIAUX

(Suite de la page 35)

Shawinigan Falls; Ed. Bergeron à Théo.
Descoteaux. Shawinigan Falls; Az. Mail-
lette à Théo. Ricard, Yamachiche; Er-
nest Précourt à C. B. Morissette, Trois-
Rivières; Hormisdas Landry à Caisse
Populaire St-Maurice, Trois-Rivières;
J. B. Desbois à Veuve Hubert Boisvert,
Trois-Rivières; J. Rochefort à Jos. La-
course, Trois-Rivières; Thos. Aubry à
1. Desaulniers. Trois-Rivières.

Transports

J. Clément à Honoré Clément. Grand-
Mère; Jos. Lord à Banque Nationale,

St-Boniface; L. Desmarais à Ph. Rheault
Shawinigan Falls.

Bail
Hector Dontigny à Arthmur Boulanger,

Grand'Mère.

Testaments
Léger Boucher à Victor Bouclier. St-

Blarnabé; Narcisse Dupont à Ed. Du-
pont, St-Sévère; Arcus Gélinas à D. Gé-
linas, St-Elie; Louis Dussault à Alf.
l)ussault et aI., Trois- Rivières.

jugements
J. A. Vandal vs. Geo. Tiffault, St-Sé-

%crin, $8i :Camille Carry vs, Wilbrod
Généreux, Trois-Rivières, $25.25; Dé-
chêne & Poulin vs. Imp. Com, Grand-
Mère. Grand'Mère, $4.oo; Jos. Bussière
vs. Jos. Gaudry, Shawinigan Falls, $17.85
Chs. Dion vs. Alex. Olsen. Trois- Riviè-
res, $.29.oo; Victor Mfg Co. vs. S. Du-
gai, Trois-Rivières, $46.07; Biais & Frè-
re vs. Fred. Boisclair, Trois-Rivières,
$4.65; T. Marcotte vs. William Côté,
Ste-Flore, $33-15; Beaver Stove Co. vs.
Eug. Vaillancourt, St- Raymond, $50.75;
Veuve Alex. Bertrand vs. Alfred Clou-
tier, Trois-Rivières, $26.oo; E. N. Beau-
dry vs. J1. E. Poirier, Trois-Rivières,
$4.8o; Otiés. Roy vs. Arnold Désilets,
Ste-Angèle, $4o.9o: Price Bros. vs. Adol.
Dessureau, Ste-Thècle, $28.00; Veuve
Aldem Latour vs. Ulric Gaudet, Trois-
Rivières. $13.00; Bondy V/2 Beaulac vs.
\Vilbrod Gagné. Trois-Rivières, $2250;
5mnai Doucet vs. Jos. Lambert, Trois-

PVre.$27.67; S. Frigon vs. Anthyme

La progression du Dominion ouvre un mirché plui vaste et nos ma
chandises sont les mieux établies dans leur ligne. C'est une bonne raison
pour tenir les

RECLES ET GALLONS DE MESURE

JOn les demandera. Ils donneront satisfaction. Ils sont faits au Canada.
Ils annonceront tout votre stock.

L~~~IUmr'iP"CATALOGUE SUR DEMANDE.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ '«LE PRIX COURANT*

I.

Ce nouveau rabot fera des mortaises pour bouts, plaques de face, planchettes
écussons, etc.. sans le secours de gouge ou de ciseau. De fait ont peut l'appeler cor-
rectement ciseau mécanique. C'est aussi un rabot de chemin supérieur pour atteindre
le fond des rainures et autres dépressions parallèles à la surface générale du bois

No. 171 -Longueur Il pouces; pesanteur, 3 Liste, $2.75.
ýVos clients qui etnpioient dles outils, s'intéresseront à la circulaire spéciale que

nous venons d2 publier et qui donne une excellente description de ce rabot.

L (ZORabot Stanley pour l'ajustage des portes.

Vol. XLVI-No 13.

11 Im/a
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n'y à. qu'un seul vrai moyen
de faire les choses.

Pour disposer de
l'argent et en
tenir compte,

Le Voici

Plus de 500 modèles et grandeurs -- tous sont distinctement

les conditions particulières du genre de commerce. -

SA perfection est reconnue par
toutes les nations de la terre-

212 différents genres de Commerce
ont témoigne de sa supériorité sur
tous les autres systèmes pour

Enregistrer les ventes

Prévenir les pertes

Sauvegarder les profits

Protéger l'intégrité de l'employeur et
des employés

Assurer la satisfaction des clients.

différents les uns des autres et la différence est basée sur

Au:un magasin n'est trop petit -aucune institution n'est trop vaste pour être administrés parfaitement sans une Caisse

Enregistreuse National.

Qui que vous soyez, quoi que vous fassiez et où que vous le fassiez - si vous disposez d'argent ou tenez des

comptes, écrivez-nous et rendez-vous compte de la sorte et- de la grandeur de Caisse Enregistreuse National

qui réponde à vos besoins particuliers.

THE NATIONAL CASH REGISTER COMPANY
1 et 3 Rue Notre-Dame Ouest, MONTREAL, Qué.

Fabrique Canadienne, Toronto.

49
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Les Tribunai
COUR SUPEÉIELURE

* ACTIONS

Défendeurs Demandeurs
* Boucherville -

Dcsmartgau, J. B.
Diesmarteau, Elle

Grand'Mère
Gauvin, Eugène

Georgia Turpentine Co.
Grand'Mère

Piýnard, Lorenzo

Aquin, M. J.

Gauthier, jean

Brégent, A. E.
Lachine

Pauzé & Gohier
IofnnCuve

.Guertin, Eugène
Parc Tèrzn1naI

Robillard, F. X. Pla "nte, 'V.

Parc Termlia
Brunette-Plante, Margui&rte

RQJillard

Là Villè de Pointe-Claire
Legault, Gédéon

St Andrew East
Ladouceur, A. E.

Jackson Savage Ltd. J. A.

St-Célestin
LIA Beîaveau, Gédéon

Can rpSplies Co. Ltd..

Fortierc. :
Cie Eq

%t-GodefroyMon-
tants .lanelle, I., J.

Westmoigt1
Lariviére, Adêlard -

Massue ýuotes. j9s.

uitable

Prieur, R. 178'

125 * rurniel, J. A. î I.,-

Massicotte, 4 & Côté (Montréal)
Ilernard & Cd.

153 Ste-Martine'
Brault, J ,lorWsdas A.

c . bp<Iard,..R
117 Stfe4.uxUn

< Te'rrebonne

162 Desjaiàin;.flL; Henri-. <,'
Clément, joseph (Montréal)

Dnpra s, J. O. Jos.
'1'rois-Èiviêres

-.; R.cetté,-Hector
Léonard Byos.

*148

1785

2000

Valleyfield
Nerney, Salim M.
Knouri, Salim, M.
Nerney & Knouri

La Cie Bénéficiaire des Cons.
Verdun

Hébert, L. 0.
Prieur, R. 202

Waterloo
*Robinson, E. L

O'Gilvie Flour M ,iljs Cp. Ltd.

A;.'

COUR SUPE.RIE!IRE*

JUGEMENTS. RENDUS

Défendeurs Demandeurs
Lachine

Mon-
tants

Paquette, Ludger
Hamon, L. 330

Lachine
Paquette, Ludger

Grier, B. Ltd.
Maisonneuve

2859
Martini, Mike

Campeau, Nap.
St-Alexis

20Morin, Registe.
Empire Cream Separ. Co. Ltd.

àte.Anne de Bellevue
Ville Ste-Anne de Bellevue

Paiemnent, J. W.

157 Sit-Canlie de Bellechasse
Tisi, Michel

Lacasse, J.

Nicolas, V.

Vaudreuil Sta.

ÏI.
Bournival, L. 0.

WMVAN Aux AN êzNCe, £y "LEP 0

I . 1*1

*DEUX. S.CIES REMARQUABLES

Les Pbss'e"-PârLout -CRESCENI OROUND
de SIMO-NODSý

A DENTS DE. LANCE, LARGES ET ETROITS

Vos clients payent voloner double pn4x p'our ces sies,' parce qu'ils savent qu'ils feront
deu ýurage des autres..

Faites à Montréal.. Comu 'ez les aintën'ant à votre fournisseur.

Simonds Canada Saw. Company, Limited
MONTREAL, ST. JOHN, VANCOU VER.
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MACHINEIE d CORDONERIE
Pour tip Trivaux depuis la fe en Forme

jusqu'au Finissage.

rBADE ~ MA ' M

Machines à Enfoncer les clous protège -talon --. Machines à Estamper, à Charger, à Poser, à
Fraiser, à Gouger, à Verrer et à Finir les Talons---Machines à clouer "Loose Nailer" et Machi-
nes à Bonbouter--Machines à Cimenter, à Poncer et à Parer--Machines à Entoiler les Premières,
"Srie Gem"--- Machines à Poser les Oeillets --- Oeillets, Cambrillons, Brosses, etc.

United Shoe Machinery Company of Canada
Ru«s Lagauchetière et Ste-Monique. - Montrél, Qué.

11< UCIVANT AUX ANNIONICBIS? arnU emm PRIX coumANP

Systèmeo Goodyear
pour

Cousu -Trépointe et
cousu-Causson

Machines "Consolidated"
à monter
d'après la

Méthode Manuelle

Presses
à découper les tiges

Modèle C.

Rapides
*Standard'

'A vis"er les semelles

Machines Davey à
cheviller bois

avec
bigorne

a

Vd -~CL'VI4No ~. 'ILs ?RtX COURM~T. V~éda'edL 28 Mare mii
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I rportioný des pertes causées par le feu au Canada

':1? f ato 0 !ès ~~tàt inoyl

comrat nc p e~,6ùI' iüner "l'abri des
Î = ,.Zlirea etp qtnui 'Contlenntlaconuignatlon

de tontes leu opérations de sont magasin et sans lesquels il
ne peut établir son bénéfice en fin d'année.

Sores prévoyants et procurez-vous catts tarder un coffre-
fort spécial 1qcombgtbi.qu préservraWb livres et valeurs.
en cas dlneadw..2 * .

borlvez -nous peur touq rensolonejuoe à 00e sujet.

THE CANADIAN YORK SAFE 00VY
WAILTONq ont mUDlOKg igL

r ~u.

Le meilleur est le moins ch:ýpj

N ôns offrons du VERRE ANGLAIS fait
dans -notre propre usine.

C'est le plus profitable aux marchands
quincailliers et aux marchanda généraux
en ce qu'il est très facile à couper mais
presque absolument incassable.

Nons serons heureux de vous fournir
tous les verres de toutes descriptions.

Demandez les catalogues illustrés et les
listes de prix à

PILJ<INGTON BROS.,,Limited
Ruelle Busby a Montréal

ToRONTOg Rue Morar II WINNIPREO, Rue du Meroié
VANCOUVER, Avenue culumbla

COUR DE CIRCUIT

JUGEMENTS RENDUS

Défendeurs Demandeurs

Ste-Justine

SLaferrière, Télesphore
Delisie, RL

COUR SUPERIEURE

ACTIONS

Défendeurs Demandeurs

Labre Ménàrd,E.
Labre Giuthier, .Blancbi(Mont-

réal) c-ý1
Mýon- Labre, Anna (Montréal)
tant. . .lenjsA.- M. D..

Ville Marie
Laird, Paul

Bélanger, Alèx.
52 Ville Marie

, Central Railway Co. of Canada

Wills, C. J. & Sons, ière

Ville Marie
1Mon-
t ants

Joliette

Tarier. Charles Gaspard de La-
naudière- Taillant

Davis, F. M. et aI., 2ème classe

Longueuil

Standard Foundry & Macbinery
Co. Ltd

Prévost, Elz. 900

Maisonneuve

Blanchette. A. E. 2700

St-Laaare.

Labre Rozon Déalda

Charest, F. M. A.
Cotton, C. M.

Ville Marie

Cttonguay, M...Lse (épouse de,

Brosseau, Jos.'&. Cie.
-Goudreault, M.

Ville M"s~

Racette, Euclidec
Crédit Foncier

Vile Marie

Rzosinweig. Rosi e O. (veuve de
Solomon, Simm.a'

Solomon, H. -

Crédit Foncier

CI

Ville Marie

Shory, Mary Louisa Victoria
Aline Maud (épouse de Ste-

930. venson, James BoswelI)
Crédit Foncier

ville Marie
13 Comm ' ssaires d'Ecoles.. pour la

Mun, du Village de MarieviUle
Crédit Foncier

ase Ville St-Pierre

Z.- -Sauvé, J. O.

- 750

Lowry, J. T.
.'_We.tmount:

Maguire, E. D.
Charlebois, julien

r

32ý5

- COUR SUPERIEURE

.~JUGEMENTS 'RENDUS
Mor

Défendeurs Demandeurs tants

16174 Lachine
B oyer,. H. 0:- &Capu 2

Iaval~ des Rapides
La. Ville LavaI d es Rapides

1078. Quimet, L. E., 4ème classel

ol'. -XLV.T'-»ô.'13.M. PRIX 'COtJRANT, Vendr&E, 28 Màrs 1913.1,52
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tos taili de -concert, ont fait de

OR~.J~' ION G61LLETT«E
:4 Un Iznmense ucs

Tous leu hommes de cette Organisa.

tion Gllluj Ibieabailancée et efficace,
n'ont q'un seul but ultime-augmen.
ter la popularité àt l'usage dei Rasoirs
deSêétéièGillette.'
Chýa~ue.démurck-e

amanufc

tureola comptabile
iézýt la publicité ~~

p*jf&it, -en 'Vue
dim.u4li.nt satisfait« C6j
et enthoùusiîste. .

Daks6 "Me heureuse
Organisationp -vouJs.
le Marchand-Ditail..
lant, avez été et étes
un facteur essentiel.
Lorsque votre talent
personnel d'habile
'Vendeur travaille de ~
concet avec notre
fabrication et notre
publicité, les résul.-
tata sààt plus que satisfaisants pour vous
et pour nous. Depuis des annes, le Giliette
a dûment dominé le marché Canadien des
rasoirs. C'est le rasoir en faveur duquel
tous les marchands éclairés déploient leurs

meilleurs efforts. Etes-vous de ceux-là?

The Milette SAf

~. MAo

~ty £Rnr Co. of Canada, Limited.
iue- Nouv~i NOUCe liltte, Iontr8à.--

vi



M _51ý lie-

De.la OflnWlSoepdmu:

TOkONTO, CMIC&GO * .*".ep..
*11.5 ib. p.bu nClJRLu.OlD;'R.00 i L

p..., 7.45p1l.9.50>S.pu.,*10 30 P.M.
S81EROOKS 'et LUNNOIVIILE, 'Lsà a...,

HAUiJ VAlt MONCTON, *1-q p..

WINNPEO, VANCOtIVR, Ozo.3o p..
De la Oso Vime pm:

QUEEUEC,jg.ooa..,'.o..'.opm,13pm
TROIS-KIVIIERUS, 09.Ôô a.., LI.op.m., *5.00
.*RP... t3540 P.M., #11.30 P.m.

S WIIGAN VALLS et GRAND'MERX. ji.oo

1O1,119M, f8. 15 a.m., f,.oo a.m., fs.20 p..
8AINT.OABRIEL, tféoo s..., tS.lo p m.
OTTAWA, '8.io &-M., 'J.5 * 4.M.
SAIXTeAGATE, '3.45 a.U.,. 11.45 p.m.,

f400o

NOMININGUI 1.45 P.ffl, f4.00 P..
C Quotidien. Mt Quotidien, eeepte dimanche. (J)
*mache seulment (1) samedi selment.

*URUAU meS BUZUE a

141.143 rue Saint.Ja@ques
ROIVIOR DOMINION EXREmSS

t'

Le*Loa
.Copied'un Témoighaged

JESSE PERRIN,
Foelon Fafis, ont

"Je trouve que la Courroie en Cotton Piqué est
encore préférable à celle çn cuir, parce qu'elle
adhère mieux à la poulie et fonctionne man secouse'

Dominmion Belting- Co.,
10 ]RUE T-JEAN

'MONTREÂIL

Adamson, jas. E.
!~RosstpD* Mt.'.~ 114

'J St-Lai6bert.
Laînontagnç,.Paul Alphonse

Xeinptôn, L F.

St-Polycarpe

Delage, Marie-Louise (épouse de
Cooker Alex)

ôrkin, J. D. & Ca. Ltd.

St-Robert

Frappier, Adélard
Cie Laiterie St-Laurent

COUR DE CIRCUIT

JUGEMENTS RENDUS

Défendeurs.

.Desiauriers,

Dubord, H.

Demandeurs

Cartiervile

Français Sr.
Cardinal, S.

Champlain

Letourneau, 0.

Clareucevill.

Dufty, Alfred
.Brunet, A.

Synck, Alex.

-1533

Graceville,

'Ewing, S. H..

Joliette
Barfi, P. . . & Co.

The National Coffee & Spice Go.

Lachiàe

Lapointe, Wm.
Beauregard, J: A.

Addison, Win. alias Edward
La Ville de Lachine

Lachine"

Charette, Narcisse
Cohen, L, (de) et viir,

mon- Lachine~
Giroux, Alfred *

Smith, J. S.

67 Lepage, Geo

t'atten, J.

Strachau, J. F. et ai.

f 31

pigeon, A..

Mslsokmeuve

De Senneville, Adêle (de)

Auger, Jas. -B~adA

As.seliqb los. -Sr, H

~ .Maisonneuve.'

36 Mlolt~
.* Gagnoe~, joe . i

.46- *. asuog

~'1,. .pigeon, A.

Senécaoule., P. A.
2!~~~e P£ -i Mssnev

v ~ r**s"~S r %

34 -

- -. -

lE;,.

k.

*o1.e~vr~N~»Yg.
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P~aardnajj1~ 1 Trudeau> 0.

-- DISot, N.

Tremiblay, -Prosper
Rock Clti Tobacço- Go. Ltd:

Nicolet

Cbapdelaine, .
Fortier, J. 0. Ltée

Nominlngue

*J3tjg" Roméo
Webster, W. PL & Go.

P Pont Château

Aquin, Odilon

Johit, Frank
Québec

Abraham, A. A.

Quy.ou Québec.
lenihledy, J. F;

Fortier, J. M. Ltée

igt-Conatant

:Poirier, Nap.
r Kelsey, W. S. et al.

*,..,, ,~t-Cuthbes'~. -. .. &k~q. -
1..

Fiset, Cuthbert

Levasaeur, P.
* Ewingr S H. -%et e

Arnybt, Wlfrid
97, Ptistic Adv. Novelty Co.

- Ste.Justine

52 Laferrière, Arthur et Laferrière,
52 Télesphore

ROY, P. AIp.

ýa~ ooper, Rob ert

Scotto"n

Verdua

Chartier, C- (de')

Verdun

LpgJ. -E
53 Berliner Gramo' Co. . Ltd.

Aubertin, Ovila

Delisie, R. 45

St-Lambert
30 Armstrong, A. F.

Mitchell, R. W.

8t-Plerre

Léger, Roch
Stinson Reeb Buiers Supply

Go. Ltd.,
30

Therrien, Alex
55 Equitable Fire Insurance Co.

Sault-iu-R4coilet

Leduc, Adélard
.Cousineau, M.

Verdun

Collette, T.

Verduni

Maillet, Auguste.
Gunn, .Langloi s & Cie Ltêée

Verdun

Fiola, A. V.

Verdun

Brosseau, D. Henrî
2 McLougblin, J.

Y? Verdun

Maillet,' Augù'ste
68 # Lefebvre, L. J.

Le Pols 'RECAL'
est garanti cuire
également et par.
faitement. Nous
n'hésitons pau à
dire que ce poèle
est parfait sous
tous loi rapports.
fl vous sera profi-
table d'en avoiirun
échantillon en ma-
gasin. Si vous n~e
tenez pas les poë.

1!e les mais en avez
besoin -pourvotre propre usage, nous vous en ven-
drQns ,uu à bas prix pourvu que personne dé vende
nos poM!es dans votre ville.

2he James Smart Mfg. Coi
LIMITED.

BROCKVILLEs OuîIhrlon

Courroies Séciales
Nos Courroies out reouvertes de
notre Ciment ImpermMble et peu-
vient étre exposées au froid ou à la
chaleur sans danget d'aire gatés.

D. K. McLa.ren,.
Limited

355, rue 8t-Jmiqu,

TUL MaIa4»M et 'lm3

M lSfflEIANT Aux ANWOncEuRB.l CITEZ «LE Paix COUEAMr

Marchantd, Eugènýe

Bea9cop dgesont rimas en
afaires et attdIùt le sommet pur
leur aptitude à prendre l'avis et
à absorber les Idées des autres.

LF- PRIX,-COURANT. Veqdrcffi,«M Mars rigI3.
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Ventes par les-Shérif s
Du 28 mars au 4 avril i3

District de Beauharnois

Ount -Alecandre Pollock vs. John Pollock.
Une terre sise et située dans le canton

(le Hinchinbrooke et. connue et désignée
sur le plan et au livre de renvoi officiels

ount du dit canton de Hinchinbrooke, sous
le numéro quarante et un B (No 41B),

Labelle, A. 14 du troisième rang du dit canton.
1'our être vendue à la porte de l'église

ount paroissiale de la paroisse de St-Patrice
de Hinchinbrooke, dans le comté de
luntingdon, vendredi le quatrième jour

oper, W. J. 6 d'avril prochain 1913. à onze heures et
demie de l'avant-midi.

Westmount
Peck, W. G.

Ritz Carlton Hotel Co. of Mtl.

Westm

Suckling, H. M.

l)onahue, P.
Westn

J.
Blair,

Westrm
Suckling, H. M.

Windsor
Tousignant, Arthur

F

Wot
Fortin, F.

Ben

LA LOI L

Employés
Alhert Raza.....
Albert Trudel .

Jos. Poirier .. ..

Emile Lambert
Hormisdas Piché
Wm. Desjardins
Henry Gagnon ..

Davoy Walter ..

District de Chicoutimi

-- -Les Commissaires d'Ecoles de la
ount Ville de Chicoutimi vs. Adolphe Beau-

lieu.
i' Tout ce lopin de terre ou emplace-

Graham, J. I ment faisant partie du lot connu au ca-
dastre officiel de la ville de Chicoutimi,

ount quartier est, sous le numéro neuf, à
prendre du côté est d'icelui, lequel mesu-

J. W. et al. 64 re 65 pieds de largeur sur le chemin ac-
tuel, mesure précise, et se trouve borné

ount au sud-ouest par le dit chemin, au nord-
est par la rivière Saguenay.. du cùté sud-
est uar Joseph Dufour, et du côté nord-

Côté, J. G. 10 onest par Amédée Boivin, avec bàtisscs
Mils n toutes dépendances.

Mills ne pette pointe de terre de for-
mie triangulaire, de superficie inconnue,

ortier, J. E. 40 formant partie du lot numéro neuf, du
cadastre susdit, et joignant le terrain

ton ci-dessus en premier lieu décrit, laquelle
poin4e est bornée par la rivière Sague-

29 nay, et a, à cet endroit, environ 45 pieds
nett, W. G. 29 de largeur, peut-tre moins que us

sur la profondeur qu'il y a en ligne droi-
te, du sud au nord, du côté de Amédée
lloivin. depuis la rue Racine à se ren-

ACOMBE tire à la rivière Saguenay, et est bornée
comme suit: en profondeur par la riviè-

Employeurs re Saguenay, comme susdit, d'un côté
Ernest Boyer à l'ouest par Amédée Boivin. de l'autre

Jos. · Grégoire cote au sud-est par le terrain en premier
-. lieu décrit.

Gaiety Theatre Co. 30 Tout ce lopin de terre ou emplace-
G. T. R. Co. nient comprenant: (f) Une partie du lot
L. Dagenais connu et désigné au cadastre officiel de

.la paroisse de Chicoutimi, sous le nu-Sir acDnald imero 73A du premier rang nord-qst du
. L. H. & P. Co. canton de Chicoutimi, lequel dejigurc

près & Lavergne irrégulière, mesure cinquante deux pieds

liu

Verdun

Handy, R. 60
Vieuville

________ I

I' ESCABEAU

eHERCULES er
Le vendeur le plus populaire sur le

marché. Tiue odon«(ofn)pie o«,Re lsmarché. Papiers' de Conatructon. Feutre à Dloubler et à 'Tapiasr.
Aucun autre n'est aussi fort. Il est Produits du Goudron, Papier à Tapiee et 4 Imprimer.
pourvu des attache "Fautless" ce qui
l'empêche de s'ouvrir ou de se fermer bt
lorsqu'on s'en sert. Absolument rigide. ' BLACK -DIAMOND

Satisfaction garantie.
Demandez le catalogue illustré " D."

8.2 IRUE MCGILL, MONT.RBT
tuiug Ça., Liuked. Stratiord Ont Manufacture de Feutre pour Toitures: Rues du Havre et L.ogan

P td ouon papier Jolistte tQué, Ip. r

ft C1IýA=I AUX ANNOC2i--kÉ aU Ll' PRIX 'COÜRAkiý

Bélair, Vital

Clarke, W. L
Aird, J. M. 7

Westm
McDougall, A. W.

Arnton,
Westm

Astell, Albert

Westn
McDougall, James

Co

The Stratford Mtf!

et demi de front au çhi public ac-
tuel, et i2o pieds de largièr à sa profon-
deur, et est borné au nord-est p 1-rp
chemin public, au sud-est partie par Ta-
burce Bergeron et partie par Dame Del-
phine Guay ou leurs représentants vers
le sud-ouest par le terroin du séminaire
de Chicoutimi, et vers le nord-ouest par
tic par Jean Perron et partie par lé
terrain ci-après désigné; (K) Une lisiè-
re de terre formant -particdu lot 73A du
cadastre officiel'du premier rang nord-
est du chemin Sydenham, du canton de-
Chicoutimi, contigu du 'côté nord-ouest
au terrain décrit au paragraphe J, la-
quelle mesure six pieds de largeur sur
trente pieds de pro ondeur, et est bornée
au nord par une ligne.parallèle au pan
sud-ouest de la maison de Jean Perron,
érigée près de ce.terrain et distante de
40 pieds du dit pan, au sud-est par le
terrain décrit au paragraphe J, et de
tous les autres côtés par le terrain de
Jean Perron, et (L) le droit de passage
à pieds et en voiture dans une rue de
dix pieds de largeur, les clôtures non
comprises, sur le front de l'emplcement
de Jean Perron, formant partie du lot
numéro 73A, du susdit cadastre, et situé
au nord-ouest du terrain ci-dessus dési-
gné, pour communiquer du chemin -au
dit terrain ci-dessus désigné.

Pour être vendus au bureau du shérif,
au palais de justice, :à Chicoutimi, le
premier jour d'avril prochain, à dix-heur
res de l'avant-midi.

District de Joliette

-Corporation de la paroisse de St-
Alihonse de Rodriguez vs. Ed. McCar-
vill.

Une terre située en la paroisse de St-
Alphonse de Rodriguez, connue aux plan
et livre de renvoi officiels du cadastre
de cette paroisse, comme étant le lot
numéro trois B'(No 3B) du 'troisième
rang des Augmentations -Kildare, con-
tenant en superficie environ cent cingl'
(005) acres de terre, plus ou moins; bor'
née devant aux terres du deuxième rang,
derrière à celle du demi-rang des dited
Augmentations, d'un côté à Dame Julie
Brien dit Desrochers ou représentants,
et de l'autre Côté au défendeur ou repré
sentant.

Un immeuble étant la moitié du côt41
est du lot numéro quatre'A (No 4A) d.
troisième rang des Augmentations dti
Kildare des plan et livre de:renvoi of-
ficiels du cadastre de la dite·paroisse,
ayant cette moitié environ'cinq arpent!s
de largeur sur treize.(13) de profondeui,

LE PRIX COURANT, Vendredi, 28 Mars'1913. Vo1ý XLV-I-);o 13...

.



'Vol. XLVI-No 13.

QUATRE TRAINS
EXPRESS

PAR JOUR

Montréal et Toronto.
9.00 am,9.40 a.m., 7.80 p.n., 10.30 p.m.

Wigons Buffets, Salons et de Lecture sur trains
de jour, et Dortoirs Pullman éclairés à l'électricité
sur trains de nuit

LA-SEULE ROUTE A DOUBLE VOIE.

L'UnternatlonaI Limlted"
LE MEILLEUR CONVOI DU CANADA.

Quitte Montréal pour Toronto et Chicago à 9.00 ar.,.
toua les jours.

QUII?EMENT DE PREMIER B CLASSE

Montréal'et Ottawa.
Quitte Mon créal à 8. 16 a.rn, et à 9.30 amn.
Arrve à Ottawa à 11.30 a.mn., et à 12.15 p.in.
_Quitte Montréal à 3.55 P.Ir, et à 8-00 P.rn.
Arrive à Ottawa à 7.10 P.rn., et à 11.15 P>111

Trains à 9.30 a.rn., et à 3.5 p.rn., tous les jours diman-
che excepté ; à 8. M arm., et 8 co p.rn., tous les jours.

». Wagons Salons et Buffets sur tous les convois. Wagon
Salon-Buffet-Observatoire Pullman sur les convois de 3.55
p.rn., et de 8.oo pi.

'12 rue stjcua e.Kt 6D1. on gre BnvI~u~entur.

Achetez le meilleur
Corde pour Châssis, marque "Hercules"

Corde de Coton, marque 'Staro
Articles de .Véteçents, en, Coton,

Ficelle de coton, 3 et 4 fils
a vent, dam toutes les Principales Maisons de Gros.

The Hamilton Cotton Co.
HAMILTON, Ont.

CHARBON'
Anthracite et Bitumineux.

Expédié par voie ferrée o u voie d'eau à tous

endroits de la Provinde de Québec.

GEoIRG, -HALL COAIL Co.
0F CÂNÂD. LIMITIBD.

126mu S.PBHBMONTREÂL.

Câàbl1e Métalli
Pour LEF01N

Plus Malléable 'a ; Dure m~

que

lus lonltemns
et meilleur marché que le MANILLE-

Commandez en un rouleau échantillon et vous augmenterez votre Commerce; de
Câble Pour Le Foin.

CÂBLE MÉTALLIQUE pour tirer les machines à battrej pquw! les déménagements, etc.

Nious manufacturons toutes sortes de. câbles métalliques, pour. toutes fins.

Açcessoires pour câbles métalliques. .Graisse poUr -cbles -métalliqites.

'PeB. Greening Wire 'Co.,** Limited
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plus ou Mloins, avec un terrain et autteil
uaztisses y érigées.

Ppur être' vendus à la porte -de régli-
Se 'e la paroisse de St-Aiphon.e de Ko-
droguez, le vingt-quatrième Jofir d'aVril
prochain, à une heure de l'aptès-midi.

-L'abbé Joçeph LavaIlt *s. Georges
l)ugas et ai.

a' Un terrain situé dans. la paroisse
de St-lYamien, comté de Berthier, dis-
trW e Joliette, connu et désigné com-
iectant le numéro vingt-six (26) des
plan et livre de renvoi_ officiels pour la
paroisse de St-Daniien" de Brandon.

20 Un morceau de terre attenant à
celui ci-haut décrit (le No 26 du" huitié-
nie rang), connu comme faisant partie
du lot No 25, du dit cadastre officiel
pour la paroisse de St-Damien (P. 25),
de 5 arpente de large sur environ 12 ar-
pents de profondeur, à partir de prés
du lac Ida, qui coupe le dit lot à aller
au cordon qui sépare le huitième rang
du neuvième rang; borné d'un côté par
le No 26, ci-dessus décrit, et de l'autre
côté par le No 24, avec bâtisse.

Pour être vendus en bloc comme une
s uIc et même immeuble, à la porte de
l'église de la paroisse de St-Damien,
district de Joliette, le troisième jour
d'avril prochain à onze heures de l'a-
vant-midi.

Dihstrict de' Montréal

-Alex. Desmarteau vs. Jos. Briscbois.
Un'emplacement situé en la paroisse

de St-Ignace du Coteau du Lac, dans
le district de Montréal; borné en front
par le chemin public, connu et désigné

*sqr les pî-ageL livre. de renvoi officiels
de la dite porco se de St-Ignace du Co-
teayj du LSe comme étant le numéro
cent ivînglk tUe (124) conVmiant quza-
tre -vingt- Cds de iai cur iii le de-
vant, 'et cuze pieds dc 'largeur en
arrièrU toins, avec les bâtisses

Pour -f 4~ d LL porte de l'église

de la -pa.disse de ýSu Wace du Cotjeau
oduLa,.le4 avril z î l' heures a.m.
'-P. 1. Couirvil vi. Euclide Racettt..
Deux -lots &e terrc sigi et* eltués iois
lequartier IJelorimier, de la cité de

Montréal, fovrtant lie coin sud-est Île
l'avenue Monýt-Royal et de la rue Par-
thenais, connus et désignés sous les nu-
meéros cent quarante-neuf et cent cin-
quante, de la subdivision officielle du lot
originaire numéro neuf, des plan et livre
de renvoi officiels de la Côte de la Visi-
tation, avec les bâtisses dessus érigées.

Pour être vendus au bureau du àbérif.
en la cité de Montréal, le troisième jour
d'avril prochain, à dix heures de l'avant-
midi.

-Frank Labelle vs. Wilbrod Corbeil.
i' Un lot de terre situé dans le quar-

tier Notre-Dame de Grâces, de la citê
de Montréal, connu et désigné sous le
No îod, de la subdivision du lot No î8o,
des plan ét livre de renvoi officiels de
loa paroisse de Montréal, borné en front

ar 1 ue Botrel, étant le NO 279, de
la subdivision du dit lot No x8o, des dits
plan et livre de renvoi officiels.

2* Un lot de terre sis et situé dans le
quartier Notre-Dame dç Grâces, de la
cité de Montréal, connu et désigné sou$'

le No 105, «l k Abdivision du lot No
î8o, des p«' livre de renvoi officiels
de la paroilloi de Montréal; borné 'en
front par la rue Botrel, étant le No r»y,
de la subdivision du dit lot No i8o, des
dits plan et livre de renvoi officiels atc
misofi -tu bois el autres bâtisses aiessp&
érigées.

P~our être ved4s au bureau du shérif,
en la é4té de Montréal, le troisième jour
d'avrilprochain, à onze heures de J'a.
vani-midi.

District de Québec

-Ed. Denwrs vs. Wm. Wilcpx.
Les lots Nos 216A et -16B (4euxctnt

seize A et deuv cent seize B) des sub-
divisions du lot No 98d16A et î6fl3
(quatre-vingt-dix-huit-deux cent seize
A et deux cent seize B), du cadastre of-
ficiel pour la paroisse de Notre-Dame de
Québec "Banlieue", avec en plus une
petite lisière de terrain mesurant à peti
près un pied de front par à peu près
cinquante pieds de profondeur, à être
pris sur la partie sud-est du lot NO 21711
(deux cent dix-sept B) de la subdivision
du dit lot uuniéro quatre-vingt-dix-huit,
du. dit cadastre officiel pour la dite pa-
roisse de Notre-Dame de Québec, étant
un lot de 4erre situé Avenue Bourlamna-
gne, avec les bâtisses dessus construites,
circonstances et dépendances.

Pour être vendus en bloc au bureau
du shérif, en la cité de Québec, le qaqa-
trième jour d'avril prochain, à dix heu-.
res du matin.

L& ttlicté su toutes ses formes, est le
levier des affair es.

t'out commerçant désireux de voir prospérer ses affaires devrait .ne pas rester indifférent à ce
axiome mais s'efforcer d'étudier les théorèmes qui en découlent.

C'est dans ce but que nous mettons à la disposition de nos lecteurs,dcifférentes brochures relatives
à la pratique commerciale et qu'ils pourront se procurer à nos bureaux aux put suivants :

Prix 35C.
Prix 35C.e e a

La Défense des Petits Commerçants par le PublIIM . Prix 25c.
La Réclame dans le RappWu é'ec les affati<" et 1e't>ubi Prix 50c.

Prix 1 5c.
P1i,ý8c.

"LE -PRIX COURANT,"9 80 -Rue Saint-Denis, MqntriéaI.

La Publicité Coloniale
La Publicité en Allemagne

0 0

Le Carnet d'Un homme id'Affaires.

La Vente par Corresporodaace.
0 a

a 0

0 a e a

SU EÇ*WANT AUX 4MNONC8I~S CIREZ LI P~I ÇQWEAMT
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La plus grôsse quantité débitée La plus haute qualité livrée

Les prix les plus avantageux du marché

P oduction Journaiere 17,500 bails
Correspondance Sollicitée

Savoir acheter est la clef du succès dans les affaires;
Il y a souvent plus d'argent à faire dans lachat que
dans la -ven'te.
Notrç énorxe prodyction nous permet de vous faire
des prix très avantageux.

Ecrivez-nous poirCotatons

Nous vneaucoup dengrais en sto
Nps mrques sont 1 a meileures qui soiei surnarché,.
Nós priib défieit foute concurrence.

Nous pouvons vous vendre des chars d'engrais
cormplets, tels' que SON, GRU, MIDILINGS,
FARINE D'ENGRAIS, etc... Nous mettons dans
vos chars l'assortiment qus voue désirez.

Pourquoi acheter de la farine forte quand vous
n'en avez pas besoin ? Nous ne vous vendrons
que la quantité qui vous est nécessaire.

Demandez ce que vous voulez
et quelle quantité'de chaque sorte

The CANADIAN MILLING AGENCY
9 Rue ST-LOUIS, VICTORIAVLLIE, Qué.
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Pour faire des affaires
Au point de vue de l'épicier, tout dépend de la

demande existante pour· les marchandises qu'il a en
stock. C'est pourquoi le

Sirop de Blé
Marque "Cro

est vendu par tqus les épiciers. Il apporte des affai.
res parce qu'il est d'une demande nationale.

Quand on demandê la Marque "Crown", au-
cune autre marque de Sirop de Blé d'Inde ne sera
acceptée.

La Marque "Crown", est connue par tout le
Canada comme le sirop idéal pour la table et la
clientèle vient là où la Marque "Crown", est
vendue.

C'est la saison et le moment d'emmagasiner la
Marque "Crown". Vos clients apprendront avec
plaisir que vous la tenez-et elle sera pour vous une
source constante de profits.

La demande est créée-Vous n'avez qu'à y répondre.

"The Canada Starch Co. Limited"
Manufactvriers des EDWARDSBURG BRANDS.

MONTREAL, CARDINAL, TORONTO, BRANTFORD, VANCOUVER.

d'Inde
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