
LE POUVOIR
Le marchan qui tient les produits B-H, a un

instrument de d fens&Nprauvé et garanti c ntre
toute espèce de té*at ongaturelle ou de <scré-
pitude. ...

Toute construction, en bois ou en métal, finit
par montrer, avec le temps, l'effet inévitable de
l'usure et de la destruction, et pour combattre ces
éléments il y a un protecteur de surface reconnu et
recommandable.

Le public en général apprend de tous côtés que la peinture sert à préserver aussi bien
qu'à embellir et une demande plus grande en est la conséquence naturelle.

La Qualité B-H se vend d'elle-même
L'immense publicité que nous donnons nous-mêmes à tous les produits B-H ne nous servi-

rait de rien, n'était la qualité merveilleuse qui entre dans chaque boîte portant notre nom.
Une peinture de bonne qualité signifie une foule de clients Utisfaits, de sorte que la qualité

B-H est en réalité la véritable force de vente et le magasin du détaillant est l'endroit de distribution.
Prenez-vous votre part de bénéfices sur ce volume d'affaires toujours croissant?

SINON, ECRIVEZ POUR AVOIR LA PROPOSITION D'AGENCE B-H.

BRANDRAM-HENDERSON
MONTREAL HALIFAX ST. JOHN TORONTO WINNIPEG

MEDICINE MAT CALGARY EDMONTON VANCOUJVER 1
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RÉPOND A TOUS. LES.
BESOINS du COMMERCE

S'écoule rapidement
Se vend facilement

Est donc particulièrement profitable

CHANNELL Limited, TORONTO

bn oruvant aux annonoeurs, si vous mentionnez s "Prx Courant", vous vous assure un melieur servise

h

Une demande constante et toujours
croissante basée sur une qualité réelle et
sur une publicité permanente et véridi-
que.
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VOICI LES*
"SEMELLES D'AUTO"

Toute enveloppe d'automobile a le droit
d'être appelée un "'pneu" - qu'elle soit bon-
ne, mauvaise ou quelconque.

Le mot "~pneu 99 ne contient rien qui indi-.
que l'origine de l'enveloppe, son caractère,
sa- valeur, son milléage ou son degré de con-
fiance.

Ce sont là d'amples raisons qui nous ont
fait désirer un nom distinctif pour les enve-
loppes - construites pou r donner un millé-
age plus grand que la moyenne-les "Semel-
les- d'auto" Ames Holden.

Un nom qui les distinguera de la foule des
pneus ordinaires - qui indiquera leur supériorité.
- les fera immédiatement reconnaître comme les

pneus qui donnent le milléage le moins *coûteux
-"Semelles d'auto" Ames-Holden.

La méthode qui se trouve derrière les "Se-
melles d'apito" .Ames-»Holden est -aussi distinctive
que leur nom - méthode' qui accorde> .une très

.grande cqnsidération *x détaillants . 4ni tient
a* ýc bbnhes 'relaÏlO0n'. ét 'à la bienveillàhice, sanst règlementation vexante et* san& jaèrass~i.

bL" répatatiob de milléaie .,eïtrac0rdnaire éta-

blepgb lés'--'Séeiles..-'Auto" Amdàs- oldTen fait
l'objet: de touted Tes conizersations. ýLA 'vente et
la distribution augmentent , rapidement. Nous
avons une bonne proposition à .- ious faire pour
votÂe territoire - proposition, que vous- aurez
plai-,i:- à examinzr et à mettre'à profit. Ecrive-
nous.

"SEMELLES D'AUTO'
AMESý , lIOLDEN'-

PNEUS CORD ET FABRIC DANS TOUTES
LES DIMENSIONS COURANTES

ÂMES HÔLDEN DIrLADYLT.
10 -; st~ John Qube otr~I tawa Toronto,Iodxi

- Winlpeg------Regina, Saskatooi, Edmonton, Calgary, Va'ncouvel-'

Noýte . abte n ucn imite de temps ni demléaàÉt

v.
Leu

chambres

et

HOLDEN

augmfltent
le itléage

doni4
par les

'Semelles
d'Auto>'

-4

q1A
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C'est le Principe
qui. a été la cause de cette expansion

Nous nous sommes ardemment efforcés
depuis près de soixante ans de mettre à la
disposition du public en général une ligne de
marchandises que nos agehts puissent cons-
ciencieusement recommander et libéralement
garantir cgomme un produit du plus grand

En l'année 184 mérite.

Le Principe .essentiel de cette maison, est, d'abord, ensuite et toujours de
n'offrir à ses clients que des articles d'un mérite irréfutable et d'avoir toujours
présent à l'esprit le bien-être de ses pratiques.

NOUS CHERCHONS A PLAIRE.

Notre ligne de poêles,
cuisinières et fournai-
ses JEWEL est uans
égale.

Nos BALANCES
Imperial Standard et

Champion Jewel
sont le fruit d'une
longue expérience.
Notre fabrique est le
foyer de mécaniciens
experts.

Ecrivez pour avoir
nos gios caialogues
illustrés.

En l'année 1920

The Burrow-Stewart and Milne Compny, Ltd.
HAMILTON, CANADA.

Reprseomtant pour l'Est:

John R. Anderson, 36 rue Saint-Dizier, - - Montréal, P.Q.

Ds "olMr* au annnssrs w vous mtum le UP'Prlx wuat" VSa mmu Msre usIW mIw elu



LE PRIX C0URANT, vendredi 14 janvier 1921

Lorsqu'un homme a besoin d'une bonne hache

Parlez-lui des haches de Smart

Usines James Smart
Brockville Canada

En ei"vmnt aux amnnneurl, si vous mMtnMU le I Courat", vous vous »oMue un mnegeur "FvU,

xx=-I;o 2
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Les Essoreuses.
~~- . .

SOMt -un~ ligie prinuipale pour le quincailier et il
devrait les mettre en 'évidence dans'son magasin
pour avoir toute -sa part de ce commerce profita-

Que vaut pour vous le fait de
avoir de réclamations I

Les Essoreuses portant la marque DOWSWELL
ont un* renom bien établi depuis 35 ans, parce que
ce sont dé BONNES ESSOREUSES.

-Les-bonnètssowreuses -doivent-avoir ýde -bons -rou-_
leaux. Dans.nos, usines munies de tous les appa-
reis pour la fabrication du caoutchouc, caIandrej

séchfr pr lvide,.etc., nous Preoslprdi
à l'état.,#n# etdes épreuves quotidiennes prou-
vent, que npços rouleaux donneront un service bien

phItonqe l prode donnée dans notre.
n~ pas,

DOWSWELLg-LEES t-& ÇQ.., LIMITED'ý
HAMILTON, CANADA

Représentants pour l'ouest:
BARRY Y. KOULDEN & SON,

.Winipeg, Man.

*Représentant pour l'est:
QjOHN B.. A.NDERSON,

Montiéal, Qué..

Enfln >41vimc. anný'o~~ JyPký 3 tÇ4o#Vou assma un mn.W96a ssAvàe

Fabricants de tous les types de bonnes machines à laver actionnées
à la main ou par moteur. Aussi des Essoreuses ARROW BRAND.

ILÈ PRIX COTIRANr,- veribedi 14 Janvier *1ý21 voL, xxYM-440 .2
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Etablissez votre commerce d'accessoires autour des

Pneus Outta . 1 "h'i

Votre succès en 1921 dépend
des marchandises que vous te-
nez. Lorsque vous achetez vo-
tre stock d.e pneus et d'acces-
soires, choisissez les articles
qui ont la confiance du public
automobiliste. Etablissez votre
commerce futur autour des li-
gnes qui porte la marque de
qualité "Gutta Percha". Le prix
est moins important que la sa-
tisfaction, mais nous assurons
au détaillant que le prix donne
satisfaction tout autant que les
pneus.

Chambres à air .
faites' en pur caoutchouc para
par des experts et complète-
ment éprouvées avant de quit-
ter la fabrique.

Pièces Ajax
Se placent avec vos deux

mains. La pièce ne s'a'rrache
pas et ne glisse pas par fric-
tion.

Weldacut
Pour boucher de petites cou-

pures dans la semelle des pneus
ou pour réparer les chambres
à air.

Tapis de marchepied
Les tapis durables en caout-

chouc embêchent de glisser su'r
le marchepied et ajoutent à l'ap-
parence de votre voiture.

Le record extraordinaire de
milléage obtenu en 1920 par les
pneus Gutta Percha Cord & Fa-,
bric les a fait nommer "Les
Pneus qui donnent satisfaction".
Les détaillants qui tiennent ac-
tuellement les pneus et acces-
soires Gutta Percha établissent
un . commerce qu'ils conserve-
ront aussi longtemps qu'ils tien-
dront ces articles. Les détail-
lants qui ont tenu les pneus
"Gutta Percha" la saison der-
nière sont bien placés pour un
gros trafic avec des clients ga-
tisfaits pour 1921.

Doublures
Renforcent les enveloppes

usées et ajoutent de nouveaux
milles à la durée d'un pneu..

Pièces pour éclatement
Convenables pour éclatement

ou coupures sur les jantes. La
chambre à air ne fuira plus à
la même place.

Poudre de talc
Empêche la chambre à air de

se surchauffer et d'adhérer à
l'enveloppe.

Caoutchoucs pour
pédales

Le pied ne glisse pas sur les
pédales munies de caoutchoucs.
Le contact parfait du pied as-
sure un contrôle rapide.

GUTTA PERCHA & RUBBER, LIMITED
SIEGE SOCIAL ET FABRIQUE: TORONTO

Succursales: Halifax, Montréal, Ottawa, Fort William, Winnipeg, -Regina, Saskatoon, Calgary,
Edmonton, Lethbridge, Vancouver, Victoria.

En ruvant aux annonceurs, ai vous mentionnez I uPrbc Courant", vous vous ssures un mllu ervim.

'01. XXXIV-No 2 LE PRIX COURANT, vendix i 14 ianvier 1921
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Les Outils

BUTTER FI ELO
Se vendent parce qu'ils

sont bons

Les méoeniciens aiment les outils Butterfield. fls les aiment parce
qu'ils les ont trouvés dignes de confiance et de recommandation dans le
travail pratique. Les ouvriers aux pièces préfèrent les Butterfield parce
qu'ils signifient plus de production. et plus de paye. Les mêmes raisons
qui convainquent l'ouvrier aux pièces sont essentielles pour le manufac-
turier. Lui aussi désire une plus grande production qui signifie pour lui
plus de ventes et plus de bénéfices avec un prix de revient proportionnel-

* lement plus bas.

Butterfield & Company, Division
Union Twist DrMl tompany,

Rock [sland, P. Q

REPRESENTANTS A L'ETRANGER:

Grande-Bretagne: Geo. HI. Alexander, 83-84 Coleehili St.,
Londres, Angleterre; France, Italie, Belgique et Suisse: Feu-
wick Frères, 8 Rue de Rocroy, Paris, France; Suède, Nor-

*vège et Danemark: AIb. Sigtr. Anderson & Co., Malmo; Es-
pagne: Casamitjana Hermanos, Ba-reelone; Japon: Abe-Ko-
bei & Co>., Yokohania; Grèce: Stephen C. Stephensoex, il Rtue
Lycourgan, Athènes; Pays-Bas: Wynmalen & Hausman, Rot-
t.rdnni; Australie: H. R. Richardson, 82 PNtt St., Vlckery's
( Ivembers, S.ydney; Amérique du 'Sud:- Charfoes Dreyfus, B.
Mitre, 786, Buenos Aires, République Argentine, Afrique du

*Sud: H. Parker Wood, Cape Town, Durban et Johannesburg.

En Io0lvmnt aux mnnonomirs SI vou wmrenu le aPv Coursw ou vousM Ummr un meuli audmu
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Toujours
au faîte

De plus d'une façon la Paroid Neponset, la fameuse toiture préparée
est "toujours au faîte". Non seulement elle couvre littéralement le Canada
industriel, mais encore elle est au faîte de tous les autres matériaux de
toiture pour la qualité et la durée.

Lorsque cela vient au toit, l'homme. qui finance la construction d'une
usine industrielle, l'architecte qui la conçoit et le constructeur qui entre-
prend les travaux, tous demandent la

PAR•UM
NEP-NUET

Il est grandement reconnu qu'aucun autre matériel à toiture sur le
marché ne peut offrir la solidité de la Paroid Neponset. Les épreuves les
plus rigoureuses ont prouvé sa résistance au feu et à l'eau. Elle est faite
en feutre entièrement saturé d'asphalte de la meilleure qualité possible,
enduit de composition Neponset et recouvert d'ardoise ou de talc en
poudre.

Les détaillants qui tiennent la Paroid Neponset et les autres produits
Neponset pour la construction, ont notre garantie de donner satisfaction
aux clients. Lorsqu'il y a de bonne's affaires en vue, des vendeurs experts
aident à conclure la vente, si on le désire. De plus nos prix aux détaillants
leur donnent l'occasion de bénéfices extraordinairement attrayants.

AUTRES PRODUITS NEPONSET POUR LA CONSTRUCTION
Bardeaux jumeaux Neponset (même matériel que la Paroid, pour

couvrir les habitations, écoles, églises et bâtiments publics); Papier à
construction noir imperméable. Neponset, couverture anti-gelée et feutre
amortisseur de son Neponset, Feutres asphaltes Neponsetp Peinture et
ciment plastique Neponset.

Ecrivez pour avoir échantillons et prix.

BIRD & SON LIMITED
HAMILTON . - - - - - - ONTARIO
Usines: HAKILTON, ONT. - - . PONT BOUGE, P. Q.

ALUMIOg a KimeiWI saï une mi-An IJDI14.1.
I*1W'

En crlvant ix annonoeurs, si vous mntonne le "Prix Courant', vous vous assurei un melleur servik.

Vol. XXXIV-No 2 LE PRIX COURANT. vendredi 14 janvier 1921
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0 OIL

D'après l'expérience
d'un quincaillier

"Pour montrer à mes clients quelle belle peinture je vendais, j'ai fait peindre
la devanture de mon magasin - c'était le plus bel ouvrage que puisse faire un
peintre. Regardez-la maintenant, quelques mois sont à peine passés et dest .out
juste s'il reste un vestige de peinture - c'est pourquoi j'ai changé ma ligne de
peinture.'

Ceci est la conséquence de n'avoir pas employé une bonne qua-
lité d'huile de lin. La base ou la qualité durable de toute peinture est
subordonnée à la qualité de l'huile de lin employée. Vous trouverez
que là où l'huile dz lin marque Livingston est employée, la peinture
a des qualités de durée bien au dessus de la moyenne.

Pour l'amour du bon Dieu, insistez pour avoir la marque Livingston.

The Dominion Linseed Oil Company, Limited
BADEN MONTREAL TORONTO WINNIPEG

BMarqU e LivingetonH
JIUILE DE LIN

"LA SORTE QU'EMPLOYAIT VOTRE GRAND-PERE"

En 6orivant aux annonoeure si vous mentionnerm le "Pr CeantV". w us u s moMlrw Mev",

LE-PRIX COURANT. vendrei 14 Janvier 1921 Vol. XXXIV-No 2



Vol. XX1V-No 2 LE PRiX COURANT, vendrad 14 Janvier 1921

Conservez l'esprit de Noël
vivace pendant toute

l'année avec un
66NEW FALCON"9

C'est un poéle de cuisine qui possède tous les
avantages qu'une femme peut désirer. Le
Falcon chauffe rapidement, uniformément et

garantit une cuisson et un chauffage parfaits
en~ tout temps. Pour obtenir cet aspect appétis-
sant et cet extérieur croustillant des rôtis d'a-
gneau, de boeuf, etc., le Falcon n'a pas son égal.

La maison qui possède un New Falcon est un
foyer de joie et de bonheur chaque jour et en
toute saison.

NOTE FOUIR LES DETAMLANTS
Le New Falcon vous acquiert et vous

conserve de nouveaux ami et le dé.
taillant qui suWlgêre son- achat aug.
monte sa clontèle 'm1on bénéfice.

LaIusem.nous vous envoyer la lote
complète avec prix dé nos poêles et
cuisinières.

Ce poéle de cuisine se fait en deux
dimensions s

18" 1pur de 18 x 19 x 12V..
Dimension du dessus 43% x 27.
20" Four de 20 x 19 x 12;6.
Dimension du dessus 44 x 27.

THE BEACH FOUNDRY
CO., Uïmited

Ottawa,, Canda

le de cuitineaNewanadao
Succursales- à Wlalpe et

Vancouver.

Remarquez ces parficularites importantes du "New Falcon'
A-Remarquez la hauteur à laquelle la 'plaque

antérieure'peut étre élevée, permettant de
vider le seau à charbon aisément.sans
employer de pelle ou de tisonnier.

B-Fond de foyer fort à sections perpendicu-
laires. Toutes les autres paola également
fortes et presque perpendiculaires.

&-Large ouverture -de porte avec combinai-
son de. tirage et de tisonnier.

fl-Grille duplex pouvant éfre retirée par
l'ouverture de la grille pour la remplacer
par la grille à bois (voir lettre N4) ou pour
toute autre raison, sans déranger les pa-
rois du foyer. Remarquez également les
goujons perfectionnés des crans.

E-Tris large tiroir à cendres.
F-Porte de tour se kabattant
G-4Combinaison de réglage de tirage avec

clef. pour fermer la cheminée et ouvrir
l'eatrée de l'air.

H-Clef de tirage direct à glissoire perfec-
tionné., donnant plein contrôle des umités
caloriques au four ou au tuyau de che-
minée.

I-Dessus avec plaque'à clef. Couvercles et
petite centres fortement côtelés. Couver-
cle à sections pour réduction.

J---Grand four fait o n deux dimensions 18 x19
X1236. pouces, ou 20 z 19 x 12Y% pouces.

K-Dispositif perfectlo=6i pour équilibrer la
porte du four à ressort. La porte est
maintenue baissée par un 'ressnrt. lors.
qu'elle est ouveite et tenue bien en place
par le ressort lorsqu'elle est fermée.

La-Poignée de la porte du four on rubberoid
--toujours fraîche.

K-Toutes les -pièices en nickel unies, d'un
beau fini, faciles à tenir propres.

N-Une grille spéciae à bols 'remplace la
grille dupexZ pour briller du bols seule-
ment.

En 6orlvmnt m oaa raneu, si vous mentionnez le «Prix Couret, vous vous assurez un meilleur servies.

Vol. V-No 2
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RESERVOIRSVITR
SANSTROUBLE

Pour Votre Satisfaction
0

Insistez pour avoir VitrO
Un point dans la longue liste des avan-

tages du VitrO est la composition spé-
ciale, non poreuse dont sont moulés avec
tant de soin les réservoirs VitrO.

Un point important, en vérité, mais
non pas la seule raison qui ait fait ga-
gner au VitrO le titre de 'Réservoir
sans trouble".

Le public et les plombiers du Canada
savent que leur satisfaction et leur bé-
néfice ont dépendu du choix du réservoir
VitrO. is doivent savoir que le nom
VitrO s'applique à un réservoir complet
accessoires compris, que des années d'ex-
périence ont perfectionné.

C'est ce réservoir complet VitrO qui
a fait gagner dans le passé des milliers
de dollars aux plombiers Canadiens, et
c'est ce réservoir complet VitrO qui doit
continuer à faire de même à l'avenir.

n n'y a qu'un seul réservoir VitrO.
COUBIMAISON ACAJOU Il est fait d'un bout à l'autre pour éviter

VITRO. le trouble. Et il est fait exclusivement
en Canada par

GALT BRASS CO., LIMITED
GALT, CANADA.

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un nwsilleur serMo.

Vol. XXXIV-No 2LE PRIX COURANT, vendredi 14 janvier 1921
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Pourquoi vous devriez
vendre le Jap-a-1ac.

Avant tout k cause de la valeur qu'il représente pour vos clients.
Dl8 obtiennent plus pour chaque dollar dépensé en Jap-a-lac qu'avec
tout autre fini domestique. La satisfaction du client est, après tout,
votre plus grand appoint.

C'est à cause de.cette qualité que la marque de fabrique Jap-a-lac
est devenue al familière au foyer. Elle représente une valeur re-
comue dans tout le Dominion. Son nom est familier aux acheteurs
en général et le produit qu'elle représente est accepté d'emblée partout
où .il est offert en vente. Avec cette confiance acquise d'avance, la
vente est rendue facile. De bons profits et des profits continus sont
assurés.

La. réputàtion de Jap-a-lac se répercute sur tout votre commerce.
Elle ajoute un prestige-qui vous est chaque jour précieux. Si ,vous
ne tenez pas une'ligne'complète de Jap-a-lac, écrivez immédiatement
pour avoir notre proposition au détaillant.

THE GLIDDEN COMPANY LTD.
TORONTO, Ont.

Succuraales à Mont réal et .Winnipeg.

LE PRIX COURANT, vendredi 14 janvier 1921
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"L'épreuve de '
la température"

Le temps seul prouve que le meilleur est en fin de compte le moins
cher. Pour la durée et la qualité, employez

LE MASTIC
do@

Fabriqué par le procédé spécial qui nous est propre, p6ur moudre le blanc
d'Espagne séché au four avec des huiles de choix.

Emballé en boîtes, tonnelets métalliques ou barils.

Pointes en Zinc pour Vitriers'
Mises en paquets d'une demi4ivre. Prix sur demande

éJe STEL COMPANY 0F CANADA
LIMtaor s - - Mnfarào

En bcrvant aux annono.urs, i voua mentionnez I. " Prix Courant", voua voua seurez un mneileu meso.

vol. XIV-No 2LE PRIX COURANT, vendredi 14 janvier 1921
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La fournaise
Souvenir

est différente
parce que

elle donnera à
vos clients

entière satisfaction

Fournaise à Air Chaud

SOUVENIR
BpGle du charbon ou du bois

Exactement la dimension voulue pour les petites maisons, d'un prix modique vous
laissant un beau bénéfice à vous, M. le marchand. Ecrivez pour avoir notre catalogue
comprenant notre ligne complète de poêles, cuisinières, fournaises et quincaillerie pour
constructeurs.

THE HAMILTON STOVE & HEATER CO., LIMITED
BUCOMMEUB DE

GURNEY, TILDEN & CO., LIMITED, HAMILTON. ONT.
VANOUVE.WNNPE MONTEAL.

75 ans de succès dans la fabrication

En sorivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service

VOL XXXIV-No 2
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WM E. WRIGHIT DIT:
"Il y a cinq bonnes raisons
pour lesquelles la qualiti. du

Galon de biais de Wright
a été constamment maintenue et pour lesquelles elle sera tenue
au même niveau élevé pendant de nombreuses années à venir. Ces
cinq raisons sont mes cinq fils, tous directeurs de la Compagnie
et consacrant tout leur temps à sa prospérité.

W. F. WRIGHT,
Vice Prés.

F. WV. WRIGHT,
Secrétaire Trésorier.

J. T. WRIGHT,
Surintendant de la

1fabrique.

_È L. W RIGHT,
Gérant des ventes.

C. A. WRIGHT,
Assistant Surintendant

de la fabrique.

Il peut être intéressant pour -quelques-uns de nos amis de savoir
qu'une troisième génération de Wright grandit actuellement et
deviendra avec le temps capable de continuer les affaires de la
maison.

WMn E. Wright & Sons, Co., Fabricants
315-317 Church Street, New-York.

STOCK DANS TOUTES LES AGENCES

CHICAGO ST. LOUIlS
R. C. Taft. Oeo. F. Anderson & Son.

223 W. Jackson Boulevard 613 North Broadvay

PIMADELPHIE
James F. :IcCarrlar,
1011 Chesnut Street

En 6orivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur servioe.
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VENTES PAR LES SHERIFS
DE LA PROVINCE.

ARTHABASKA
1)ame Vitaline Durocher vs Wilfrid

.Iodoin. Vente à ila porte de l'église
pcrissiale de Notre-Daine du Bon
Conaseil le 4 février 1921 à midi.

BEAUCE
J. L Orner (Côté vs Elzéar Champa-

gie. %*ente àt la porte de l'église de
la paroisse de St-Evariste le 8 février
1921 à 10 heures du m-atin.

GASPE
Donatien Emnanuel Ber'ier va

François Lizotte. Vente à la porte de
l'égllse paroissiale de Ste-MiadeLleine,
le 24 janvier 1921 à 3 heures de l'a-
près-midi.

I BERVILLE,
Egbert G. Mahon vs Aimé Bédard.

Vt-ntie à la porte de l'église parois-
sdale de St-Rlémi Île 8 février 1921 à
11 heures du matin.

JOLIETI'E
Roy O. Camnpbell vs Dame Olive

Bîrisson. Vente A la porte de J'église
paroissiale d'e -St-Gabriel de Brandon,
le premier février 1921 à 1 heure de
l'après-mxidi.

MONTMAGNY
Alfred Picard va Godfroy Aubin

Vente à dla porte de l'église de la pa-
roiss9e de St-Caimille de Bellechasse, >e
27 janvrier 1921 à 10 heures du matin.

MONTREAL
Guillaume Gélinas à Cléophas Lau-

*r.a. Vente au bureau du Shérif de
Mc(rntréal le 10 février 1921 à Il lieu-
res dii matin.

Joseph Arthur Trtdeau vs Eléodore
Maissé et ail. Vente au bureau'du shé-
r*it de Montréal, die 10 février 1921 à
1Al heures du matin.

l'airl Alfred Degroseilliers vs Dame
IV"I>rtine 'Morin. Vente au bureau du
sibîrif (le Montréal le 10 février 1921
à midi.

LAi villep de Mont.rèal-Est vs A. E
Savoie. Vente au bureau du shérif de
Mohntréal le 10 février 1921 A 2 hieu-
res de l'après-midi.

Erniile Gravel vs Dame Louisa
l)rtintiond ès-quai et ai. Vente an
hiureaui du shérif de Montréa1 le 10
février 1921 à 3 heures de *laprès-
midi.

Arthutr Angrignon vs J. Pierre Ar-
eadi' FiameL Venite au bureau du sîjé-
rit <le Montréal le 20 janvier 1921, à
Il heures du matin.

QUEBEC
Albert P atry vs Oscar Clément

Vente au 'bureau du shérif de Québec
le 28 janvier 1921 à 10 heures du
matin.

RICHrELIEU
Dlizabeth 'Champagne vs Elphège

Champagne. Vente à la porte de l'é-
glise paroissiale de ila paroisse de St.
JToseph de Sorel.Je 8 février 1921 à 10
heures du matin.

ST-FRAIqÇOIS
A. Desfossé vs Ceolfrid Breault.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de ISt-Maphonse de Windsor
(Stornway) le 8 février 1921 à 2 heu.
res de l'après-midi.
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Une arme pour mettre fin au
ralentissement

Un ralentissement dans votre commerce ordinaire ne doit pas signifier un
ralentissement de vos bénéfices. Qu'importe si quelques lignes s'écoulent len-
tement. N'y a-t-il pas les avenues inexplorées des affaires?

Il doit y avoir de la construction
ou des réparations en cours dans
votre ville ou votre localité. Avez-
vous songé à l'escalier de sauvetage
pour l'école ou la fabrique, aux gril-
lages en broche pour fenétres, aux
ouvrages métalliques autour de l'as-
censeur ou pour protéger une ma-
chine dangereuse, à la cage du cais-
sier et aux triangles de cuivre pour
la banque, l'église ou le théâtre?

Grilles pliantes en fer.

Nous fabriquons également les ar-
ticles en acier suivants:, Rayons, ar-
moires., meubles, coffrets, tabourets,
chaises, etc. Fer et bronze ornemen-
tal. Articles commerciaux en fil de
fer de tout genre. Ferronnerie géné-
rale pour constructeurs.

ECRIVEZ POUR AVOIR LES
Cloison en broche pour salle de stock. PROSPECTUS.

Nous recherchons des quincailliers actifs qui nous procurent des ordres.
Nous sommes les plus importants fabricants de ces lignes au Canada.

Fournitures d'Eglise.

VOUS OBTENEZ

Halifax,
MontrEal,
Ottawa.
Toronto,

LA COMMANDE. NOUS GARANTISSONS UNE PROMPTE
LIVRAISON.

T>IE DENNis WiRn AND lIRQII
WOFRS Co. LimsiTE

Lor Pt oPt

Hamiilton,
Winnipeg.

Vancouver,
Cakmau.

VIKO

Ustensiles de Cuisine et Spécialités en Aluminium
La ligne la plus grande et la plus complète d'articles en aluminium du

Canada. .Catalogue complet et liste de prix envoyés sur demande.

Aluminum Specialty Company of Canada
60 John Street, - TORONTO.

Représentants pour la province de Québec

-- BISSONNETTE & BISSONNETTE, 54 Rue Notre-Dame Est,

Chambre 18, - - - - - - MONTREAL

En lorivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix courant", vous vous assurez un meilleur. servio.

M
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Leiisiveuse à haute vitesse
"1CHAMIPION"9 de

Une lige poulaire et profitable duran toute lVannée.
VSe dSmte la connassent ütS àc notre publit&
MAX WELL'S LIMD, St. Mary'sOt

ierce de brosses et balais de votre district.

T. S. Simnms' & Co., Limited
Fabrica'nts des Meilleurs Balais et Meilleures

Brosses depuis 54 ans.

Siège Social: ST. JOHN, N.-B.
LONTREAL TORONTO LONDON

LES MEClIES (DRILLS)

MlORROW
sont tenus par les marchands de gros re-
commandables parce qu'ils savent que les-
Mèches (Drills) MORROW donnent plus
de trous avec moins de repassage.

Usines à INGERSOLL - CANADA

John Morrow Screw & Nut Co., Ltd
489 Rue St.Paul Ouest, Tel. Main 8414

MONTREAL, P. Q.

EssaYez d'abord chez votre fournisseur de gros.

Ecrivez pour avoir votre échelle des équivalente d-ci-
moueaa.- Elle vous sera etle dlans votre atelier. 6

Cmi hivet am StWWn»OirS ai vw'» mentlnm e «Pri e ourant", vous vous asurez un meilleur service.

Rien de Meilleur que les Brosses

S IMM
La supériorité des Simn-s sur les autres brosses et
balais est le résultat de 54 années d'efforts conscien-
cieux pour produire une ligne de brosses et balaie qui
soient parfaits comme matériel et comme construction.

* Une garantie de qualité "accompagne chacun de nos
produits.

Brosses Brosses à chaussures
Petits balais Brosses à poêles
Pinceaux à peintýîre Brosses à plani5her

Brosses à savonner

Chacun des articles ci-dessus est d'une vente certaine
et profitable pour vous. Votre client sera satisfait - il

* recevra la meilleure valeur pour son argent.
Mettez en stock notre ligne et emparez-vous du com-
n

N

Vol. XXXIV-No 2
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Le Blaok Dlamond pour couper
Quand 'vous aceêtez urne lime oui achetez un article pouir couper. Pour
a voir la meilleure valeur pour couper. achetez loi fBizeN Diaumondu".
Fabriqués, depuis 1868 on une qulté standard do Urne qui à obtenu los
plus grazids honoeurs aux expèositions aussi bleut qu'à l'atelier.
Deux simples pas suffiront pour Tous donner un meilleur limage à moins
que vous ne vous servez déjà de Ble DIamondi. Notre catalogue est
envoyé gratuitement sur demande. Un essai à l'atelier ne vous eoêitera
rien et vous donnera des résultats convaincants.

Black Diiond File Works
G.& IL Banisi Compan 1078 FranWcord Aie. Pb&iIadela Pa- _

0wned ~OP.ro td btjNkhson Ne: Co.

Vitrines, showcases et garni-
tures de toutes sortes pour
tous genres de commerce

Livraison rapide.
Prix miodérés.

Nous avons en mains un as-
sortiment des plus variés.

Modèles spéciaux faits sur
commande.

CI&ùment, Meunier & Cie,
Manufacturioer

190 Boulevard Pie IX

Tél. I.asaU. 1850.

En 6ivant aux annonceurs, *l voour Ymactopnn la "Prix Courent". voua vous assurez un meilleur .erio&
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Vendez le vernis teinté Agate
--Le producteurde bénéfices

Parmni les huit jolie. nuances d'AGATE vos
clients trouveront facilement leur choix. Il vous
suffit de pla.cer vos bottes dUAgate bien on vue pour
qju'elles se vendent toutes seules.

Le Vernis teinté

;EGAjzTtE
de Ramsay

est la ligne de vernis la plus avantageuse que vou
puissiez tenir.

Si les ventes faciles, le renouvellement rapide
et sûr, ainsi qu'une bonne marge de bénéfice vous
Intéressent, commandez votre stock d'AAÂTE immé-
diatement.

Ecrivez-n ou pour avoir des ddtails
sur cette ligne dea plus populcdrea.

A. RAMSAY & SON COMPANY
Fabricants Canadiens de Peintures et Vernis depuis 1842.

Mon tréal, Toronto, Winnipeg, Vancouver.

Table Alphabétique des Annonces

Ames Holden McCready - 8
Amerîcan Pad & Textie. 68
AlumJ.num Specialty. .. 17
Assurance Mt-Boyal. .. 72

B

Barrett. .. .. .. .... 9
Banque d'Hochelaga. . 70
Barnett .. . . .. .. .19
Banque Molsons......0
Banque Nationale . .. 70
Banque Provinciale .. 70
Beach Fouudry .. . . . . il
Bird & Son .. .. ..... 9
British Colonial Fire .. 72
Brodeur, A. ..... . 72
Brandrant-Hlenderson,

....... Couverture
Burrow Stewart Mlue. .4

Butterfleld & Co. Que. . 8
Brodie & Baryte .. .. .. 67
Bolsvert .. .. .. .... 64

C

Canada Paint. . Couverture
Canadian National Carbon 24

Canadian Sat. .. .. .. 64
Canada Foundries. . -. &
Chamberlain Medicine . ..U
Couillard, A .. .. .. ... 72
Connors Brou .. .. ... 69
Clark, Wm ... .. .. ... 69
Côté & Lapointe. . .72

Channeli Llmlted,
.~Couverture

Candian Pos'turn Cereal . 63
Cowan .6 .... e
Clément, Menier & Co.. 19

Dom. Llnueed 011.
Duffy, J. J., & Co.
Doswell Lees ....
Dennis Wre . .. ..
Donm. Canners.. .

E

Eddy, E. B., & Co. .... 68

Fontaine, Henrti....

G

Gagnon. P. A . . ....

Gait Brase . . . ..

Garand, Terreux & Cie.

Georgia Turpentine.
GlIdden Varulsh...
Gutta Percha Rubber

Hurtubise Ltd.
Hamilton Stoe

Co., Ltd. -.
Hébert, L. H.
Hobbs -. ..

Co. 7

&Rester

Iniperlal Tobacco. . . . 25

L

Laporte, Martin Ltée .. 67
La Publicité .. .. . . .. 4
Leslle &Co., Ltd. . . . - 4

72 Matieu (Cie J. L). . . 67
MeArthur, Alex. .. . . . 70
Montbrlaud, IL .. .. .. 72
NMAednald, W. C.. . .5 0
Montreal Biscuits Co. . . 68

.72 Morrow Serew ANut Co. 18
12 max'well. .. . . .

72 XcClary. . . . Couverture

N

Niagara Neckwear. ... 21
Nova Scotia Steel Co. .72

O

Omega Machinery.

p

Palmolive ... .. .
P. Ponlin & Cie Ltée.
Pure Cane mlasses.

67
72

66

Ramsay & Son . ....

Steel Co. ..
Stauntons, Ltd.
Smme & Co., L.
Ston Mfg. Ce.
Steel Trough&
Sialîs....
Shambrooke.

W

Wright, Wm. E. & Sono
Co .. .. .. .. .. . .

I -

.1

6 ~
En héiYSRt Omm oinnemmsui lIyu ~*~'e "Prix Couvant", voue voue asurer un m.;hlu ..- v.c,

.POMPE FOULANTE "IOMEGA,
BÂNB FRICTION, À IDOUBLE ACTION

Ua pompe 'Iomega" est lune pompe fou-
lante, d'une manoeuvre facile et de prix
modéré. Cette pomp>e n'a pas de cylin-
dre, pas de plongeur de cuir, et le sable
ne peut rendominager. L'aspiration et
la décharge sont faites pour n'ajuster
sur tuyau de fer.

Ua gravure ci-contre représente la
coupe de la pomnpe montrant les pièces
de manoeuvre. Remarques comme eu
pièces sont peu nombreuses Pas de.
pièeea qui $maet.

Chaque marchand devrait avoir une
de ces pompes pour la démonstration.
Il suffit de la montrer pour faire. une
vente certaine.

La pompe uOmega> ne recom-
mande de préférence à la pom-
pe allemande à ailette. spécia-
leknt pour leu puits artésiens..
No 8-, capacité par heure, 400*

gallons.
No 4. capacité Va heure, 425'

gallons.
No 6, capacité par heifre, 975

gellons.
Si votre fourisseur ne peut
vou la -procrer diressez-votts
directement à

LA
MACHINERIE OMEGA

LâME«
ST.HVACINTHE, P. Q.

Vol. XXXIV-140 2LÉ ÉRIk dOÙPANt. vendrel 14 janvier 1921
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NOUVEAUTES
NIAGARA NECKWEAR

POUR 1921

SPECIAL POUR JANVIER
REPS ITALIEN

(EN SIX NUANCES UNIES)

Cette soie est de la qualité
d'avant guerre; elle peut
maintenant se chiffonner
et est de tons très chauds.

NIAGARA NECKWEAR
COMPANY, LIMITED

NIAGARA FALLS.

Représentants:

E.-O. BARETTE & CIE LIMITEE,
301 Rue St-Jacques, Montréal, P.Q.

. @aGum -m annnSU, ai vous mentifonne le "Prix COumnt", voes vous asures un meilleur ervic&

vol. XXXlV-No 2
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La Clef du Succès
en Affaires'!

UN CATALOGUE, UNE CIRCULAIRE
OU UNE LETTRE D'AFFAIRE, BIEN
REDIGE, BIEN IMPRIME, BIEN PRE-
SENTE EST UN COMMIS-VOYAGEUR
IDEAL QUI VA TROUVER CHEZ-
EUX DES MILLIERS DE CLIENTS ET
EVEILLE EN EUX LE DESIR DE SE
PROCURER LES ARTICLES ANNONCES.
NOUS AVONS UN SERVICE SPECIAL,
QUI SE CHARGE DE LA PREPA-
RATION, DE LA REDACTION, DE
LA DISPOSITION, DE L'IMPRESSION
DES CATALOGUES, BROCHURES, DE-
PLIANTS, ETC., QUI FONT HONNEUR
AUX MAISONS QUI NOUS CONFIENT
LEURS COMMANDES.

IL SUFFIT DE JETER QUELQUES
NOTES SUR UN BOUT DE PAPIER ET
NOUS FAISONS LE RESTE.

TOUTES LES COMMANDES QUI NOUS
SONT AINSI CONFIEES SONT EXECU-
TEES AVEC SOIN ET CELERITE.

La Compagnie d'imprimerie des
et Fimpression devos Marchands, Limie

CIcULAJES, DEPMATS 198 Rue Notre-Dame Est, MONTREAL.
CATALOGUES ENVELOPPES
FORMULES DE FACTURES
ENTETES DE LETTRES
BELEVES DE C00PTE
LIVRES DE 00PT0IB, etc.

Sai 4oeivs.* s. wtuxn u, el vous mntieon le "Prix Courant", vous vous asuur n meilur seIrvice.
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VITRERIE
Générale pour Construction.

Toutes pesanteurs: simple-épaisseur
double-épaisseur, 26 onces,. 34 onces et
39 onces.

Nous avons en stock ou manufactu-
rons : Glaces, glaces biseautées, miroirs,
verres ouvragés, plombés ou armés.

Nous avons toujours en mains: pare-
brises et lentilles de phares pour automo-
biles.

Toutes commandes expédiées promp-
tement.'

Gratuitement, sur demande, nous
nous empresserons de vous faire parvenir
nos catalogues et listes de prix.

Téléphonez, télégraphiez ou écrivez-
nous pour tout ce qui tombe dans nos
lignes.

Nous nous spécialisons dans les vitraux
religieux et commémoratifs.

MANUFACTURINGHOBBS COMPANY, Limited
MO(NTREAL, LONDON, TORONTO, WINNIPEG.

un M aux umwouM el wou mnbnrm le "PmI Couvan, voisus s un un miomee
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Semaine d'annonce du résultat du concours de
$10.000

du 1er au 8 février inclusivement

qu'est-ce
que dit

la lettre?

D ANIS tout le Canada, l'annonce des vainqueurs du
grand concours de prix Eveready sera faite pen-
dant la semaine du 1er au 8 février inclusivement.

Voici votre chance.
La réponse à ce concours d'un nouveau genre a été si

grande que l'annonce a dû être retardée afin de donner
aux juges le temps suffisant pour faire leur examen et
pour désigner les vainqueurs.

Plus de 350,000 réponses ont été reçues, ce qui indi-
quede grand intérêt suacité par le concours. Des gens at-
tendent partout anxieusement pour savoir qui a gagné-
Maintenant.

D'accord avec la méthode Eveready pour aider le dé-
taillant, les annonces de journaux ne publieront pas la liste
complète des vainqueurs. Au lieu de cela, les gens seront
priés de voir la vitrine de leur détaillant.

Ils devront venir à votre magásin, et regarder votre
vitrine pour y connaître les réponses. C'est une réffle idée
d'affaires que dirigera le grand couraint d'intérêt vers

Vous le leur
direz dans
vos vitrines

votre magasin.
.Soyez prêt dès maintenant à satisfaire la foule qui

viendra chez vous voir qui a gagné. Examinez votre stock.
Donnez votre commande sans délai pour les lampes de
poche et les batteries Eveready.

Vous aurez besoin d'avoir un bon stock pour vos
rayons et vos vitrines. Soyez prêt à faire un étalage at-
trayant qui arrête les passants et les fasse entrer pour
avoir les détails des récompenses et - incidemmenm -
pour se procurer des lampes de poche et des batteries.

Rappelez-vous que ce concours n'a été institué que
daws un seul but - celui de vendre des lampes de poche
et batteries Eiveready. S'ii ne réussit pas à vous procurer
des ventes, notre argent aura été jeté au vent.

Mais - vous allez le voir. Il ne peut manquer de
réussir. L'intérêt a déjà été créé. Notre publicité va en-
voyer les gens chez vous. C'est à vous de leur donner 'les
renseignements, la marchandise et le service - et de pren-
dre leur argent.

CANADIAN NATIONAL CARBON COMPANY, Limited
Toronto and Winnipeg

LES BATTERIES POUR LAMPES
DE POCHE

S'adaptant à toutes les lampes de poche.
E. ---nam -w e "Pk l seua WOus M ousa essMi maleu soM
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LA GREVE DES ACHETEURS

Il a été donné une publicité considkrmble par lus quo-
tidiens à ce qu'on a diénommé "la grève des acheteuirs'.
Cette action de la part du publie en générala causé un
in4laise très sérieux dams les affaires des niairhande de
gTros et d%~ détaillante et en a placé quelques-uns dans une
';itu«tion financière plutôt précaire.

Beaucoup de marchandsï ont proteiBté énergiquement
dans la presse et par leur converstion personnelle avec
leurs clients contre cette action de la part du public. Ils
ont souaigné le fait que si le publie persistait dans cette
grève des acheteurs, oela pri"vrait bien des gens de tra:vail
et que ce mouvement institué par le -peuple se retourne-
rait contre lui. Cet argument serait effiae ai le publie
était organisé et s'il conBentait d'une façon bien définie à
suivre une politique suggérée paT les marchands. M.aiio, le
public n'est pu organisé et chaqjue indivi4u agit plus ou
moins danos son propre intérét. Les marchands devraient re-
connaître oe fait.

Les marchande de gros et de détail ainsi que les, ma-
nufacturiers devraient défendre à tout membre de leur per-
sonnel de mentionner d%,s expressions telles que celle de
"grève dms echeteuWre. Ils devraent donner l'imnpression
dans leurs entrevues, danG leur publicité et dans leur con-
versation générale que les affaires marchent bien. Rappe-
lons-nous qu'il n'y -g rien comme le minccs pour attirer 'l
succès. Les marchands devraient tenir leur clients bien in-
frm,és emr la tendance des prix. Ils devraient leur conseil-
ler d'acheter telles lignes et de s'abstenir dW'aheter tellesl
autres. la seule #chose qufi1k ne devraient pas faire, c'est de
se plaindre de l'attitude du publice n général. Cela ne
fait que faire de la publicité au mouvement de grève des
acheteurs et ne tend qu'à en nugmenter lei proportkne-

Lea marchands devraient se tenir en relations; étroitei
avec les banqjuiers. Il@ devraient faire toutes les économies
po;eiblee et es placer doms une position financière solide,
mais, par dessus tout, ils devraient adopter une politique
énergique en ce qui a trait au stblmdla.nt des affaires. Qu'ils
fassent des (ventes spéciales, ai néamsire, maiis qu'ils n'an-
noncent pas que cE3 vente@ sont faites par guite du refus
du .pu'blic d'acheter. Ces ventes peuvent être attribuées au
besoi:n de résàliser de l'argent ou à toute autre bonne rai-
son. Le marchand doilt être attentionnné aux valeurs de
renV~lacement.

Si les inanuifacturiers, les marchands de gros, et les
détaillants adoptent pareille politique, cela fera plus qui,
n 'importe quoi pour stimuler les affaires.

0

CONTINUE Z VOS AFFAIRES, COMME
D'ORDINAIRE

Si vous êtes dans un théâtre-dont la ý-alle est remplie
et queun homme après un autre se lève et raaeire P'au-
dience en lui disant qu'il n'y a aucun danger et en lui de-
mandant de rester calme; fi les acteurs s'arrêtent de jouer
pour faire des déclarations semblables voues serez à peu
près certain qu'il y a quelque chose qui ne va pas et vouS3
sýort.rez aussi vite que possible. D'autres suivront, et bien-
tôt, il y aura panique.

Lia même sitution se présente aux commerçants; d'au-
jourl¶Pui.

Le lendemain de Yermistice, nombre de -marchandas de
gros et de inan-daetturiers, ainsi que leurs voyageurs comn-
mencèrent à protester hautement que 'les choses étaient
normales, que les prix ne baimeraient .pas, et conseillèrent
aux dtétaillantas de se charger de Mtok .

6£a iire
LTe Succes du Jour" &7le

CI GAR ETTE~rapporen

MILLBA.1W»fr»

LE

Litée par «Audit Bureau Of
one".
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Nous avons été imiportunés de toiiu côtés pour nous
joindre là ce choeur et par notre publication établir la
con fiance dans le ommuerce.

Noue croyons aussi que le_% détaillants devraient con-
tinuier à acheter selon leurs -beoins, mais; oe n'St pas des
affaires des mmnufacturiers et des niarehand3 de groS de
proclamer que tout m~archie correctemhent au lieu de se con-
tenter de continuer le'ur,; affaires comme d'ordinaire. S'ils
veulent que les détaillants achètent des marchandime, qu'ils
leur disent 'par le,) -publications lues -par ceux-ci ce qu'îlB
ont à. venidre. S'ils n'ont jamais fait d'annonce avant, qu'
ils prennent quelque espace et qu'il@ fassent connaitre par
la voie commerciale ce qu'l3 désirent 'vendre. S'ils ne
prennent pau ce moyen, l'opinion naturelle de 'la part du
commnerce sera qu'ils n'ont rien à offrir, qu'ils ont été
f rappée de panique et qu'ils ont décidé d'éconumiser et
d'attendre le retour de meilleures conditione.

Peut-on blâmer les détaillante de suivre l'exem~ple des
marchands de gros et des manufacturier'?

Notre conseil aux détaitllants, ehaque Smaine, eszt ce-
lui-ce: Ne vous arrêtez pa,3 dans vos affaire@; continuez-
lee comme d'ordinaire.

La panique de 1907 fut causée entièrSment par le
manque de confiance. 'Cela vaudra des millions aux com-
mnerçants canadiens que d'établir la confance. Vous pou,-
vez faire votre part, à peu de frais.

o

LA CONVENTION DE LA COMPAGNIE
"INTERNATIONAL BUSINESS MACHINES"

L'optimisme a été la -note dominante de la convention
des ventes de la "International Business Machines Com-
pany", tenue aux bureaux de la Compagnie, avenues
Royoe et Campbell, à Toronto pendant la semaine du 3
janvier 1921.

Comme cette réunion arrivait à la clôture d'une an-
née de record commiercial, les membres du personnel de
vente exprimèrent à juste titre leur fierté pou r -les résul-
tats de 1920.

Ce rés3ultat, bien qu'excellent déjà, sera encore éclip-
46 dans l'année courante, telle est la prédiction confiante

-des voya-g êrs, basée sur l'observation des perspectives en-
trevues dans leurs territoires respectifs.

"Une augmentation de cinquante pour cent d'af-
f i rcs en 1921," telle est la tàche qu'ils se sont assignée
et un grand nombre ont exprimé leur conviction que même
ce rhiffre. serait dépassé bien avant la fin de l'année.

Environ 75 «voyegeurs-en tout assistaient à cette con-
vention. Ils représentaient les trois di-visions -bien connues
de la.Compagnie: Enregistreurs de Temps International,
Balances Dayton International, et Machines à calculer et
Classeurs International.

Les chiffres soumis à la. Convention ont montré que
l'organisation Canadienne détient toits les recorda de vente
des m-i&isons. aiméricaines fabriquant; des produit@ airai-
laire8. De fait l'organisation Canadienne est en -toto de,

celles de tout autre pays comme ventes, pourcentage de
cotel depuis quatre années uccessives. lms *veiUex Da-
nadiens en sont naturellement flattée, et ils sont juuitiàý
bles de le taire çmuique le personnel de vente aux Etate
Unis et en Angleterre se chiftfre environ à 1,100 homme@
et que toutes les cotes sontbasées sur les mêmes chiffres,
c'està-dire ceux de lah population.

Iforganieation de l'usine s'est trouvée fière d'ac-
cueillir le prsonnel de la route. Lorsque ceux-ci arrivè-
rent de toutes les parties du Canada - depuis Vancouver
jiusqu'à Terreneuve - ils furent salués par un groupe de
charmantes jeuneg ~fillSe des bureaux, qui Opinglèrent
une bouitonnière à chacun de leurs revers et qui avaient de
plus préparé une chamon s'appliquant à disque. nembre
du personnel de vente. ,

IL F. E. MuAito, *"e-résident et gérant g~6i
de la l'International Business Machines Co. lIirnited", est
lier de son personnel de vente et déclare que ce m'est pas
seulement lui, mais touite l'organisation des ventes qui est
plus optimiste que jamais pour l'avenir.

Des discours furent prononcés par Thomas. J., Wat-
son, président de la Computing Tabulating Record ing
CJo., de New-York; Joseph B. Royes, gérant général de
la International Time Recording Company, New-York ;
IL LU Houston, gérant général de la Tabulating Machine
Company, eNew-York; S. M. Hasuting, président de la
Conmputing Scale Company of America, Chicago; W. S.
Spahr, gérant général de -la 4Jomputing Scale Oompeuy
of America, Dayton, Ohio; B. C0. Well», gérant gén6ra. de
la Detroit Aubomatic Scale Company; G. %aulow,, gérant
général de la Moneyweight Scale Company, Chicago.

IA soirée du 3 janvier fut consacrée à une représen-
tLtion -au Théâtre Shea et le mardi soir, M. Mutton offrit
un 'banquet réservé exclusivement aux mnembres da -LB.N..
Club composé des personnes qui dirigent toute l'organi-
sation à l'Hôtel King Edward. Le mercredi soir fut con-
sacré à un souper dansant offert à toute l'organisation
au Msaonic Hall, où quelques bons numéros de vau-de-
ville vinrent augmenter l'attrait de la soirée Le vendredi
soir la convention fut close par un banquet donné à l'Hô-
tel King Edwaoed.

L'EXPOSITION D'AUTOMOBILES DE
MONTREAL

C'est pendant la semaine du 22 au 29 janvier que va
se tenir au Motordrorne, 228 rue Sher.brodke Est, Montréal.,
l'Exposition d'Automobiles si impatiemment attendue.
Nul doute que. cet événement ne soit un succès commer-
eial autant que mondain, étant donné l'importance tou-
jours croissante que -prend l'automobile en Canada.
D)'un autre côté l'accalmie dlu irché américain peut être
ie nature à engager -assez fortement nos výoisins à cher-
cher en nûotré pays un débouché facile pour leur surplus
de production, Il y aura donc affluence d'exposants et
de visiteurs à n'en pas douter.
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Le public attend la baisse des prix
Il ne se fera quë peu d'achats tant que de nouveaux

prix m'auront pas été établis. I y a manque
d'emploi, mais il y a preuve abondante de
saines bases financières.

Bien que l'approche de. la saison des fêtes n'ait pu
empêcher le. mouvement de baisse dans les prix, et bien
qu'il y ait partout des indictions que cette baisse n'est
pas encore terminée, il se développe cependant un senti-
,pent secret de conifiance qui est une sauvegarde certaine
contre tout sentiment de panique.

il est vrai qu'il y a des évènements sérieux que l'on
4pit envisager pendant les prochains mois. Les affaires
spt certainement tranquilles et les ventes d'occasion et
toptes les méthodes connues pour écouler les marchandi-
ses sont à l'ordre du jour. Il est devenu d'une nécessité
inMérieuse de se débarrasser des stocks achetés à haut prix
dq façon à être préparé pour recommencer les sfaires
sqr une base de prix moine élevés. Tout cela eemble .asez
inruiétant au marchand détaillant qui, dans le passé, a
vq ses profits augmenter avec l'augmentation du coût des
Ignrehandises. Mais comme le disait le premier ministre
d'Ontario, M. Drury, dans un discours adressé au Credit
MeWs Association. "Le salut du monde commercial re-
pose dans la baisse des prix".

"Un effort pour maintenir les prix, a-t-il continué,
signifierait des pertes plus sérieuses dans un avenir rap-
proché, tandis que la baisse des prix encouragerait les
achats et maintiendrait un niveau raisonnable de coin-
merce."

Le premier ministre s'est fait indubitablement le
porte-parole d'une politique clairvoyante. <'est mainte-
nant qu'il -faut réduire les prix. 'Les gens savent ou croient
que les prix sont trop élevés, que cela soit ou non le ca,
et dans la majorité des cas, on doit franchement admettre
qu'ils ont raison et il ne se fera pas d'achats tant que de
nouveaux niveaux de prix n'auront pas été établis. Le
point encourageant dans cette situation apparemment si
sombre, c'est que le marchand adopte cette même politi-
que, en partie de sa propre initiative et en partie en rai-
son de la pression corrective exercée par les banques.

Les prix doivent baisser.
Pendant les prochains mois il va se faire de grosses

baisses dans les prix et les propriétaires des marchandises
achetées à prix élevés se sentiront sans doute très mal-
heureux et croiront qu'il n'y aura pas de bout à la baisse.
Il y a. des enarehands qui subiront des pertes considéra-
bles et ne pourront supporter la crise que s'ils ont su
profiter des années de'gros prcifits. Il y aura des victimes,
mais elles ne serpnt que p'emi ces ames inexpérimentées
qui ne pouvaient voir de terme aux jours d'or. Peut-être
que le triage, bien que pénible pour les individus, ne sera

pas tout à fait un mal. Les marchands à jugement sain
ont conservé leur sangfroid dans les années prospères et
ils feront de même dans les jours moins prospères. Pour
eux, il n'y a pas de raison -de craindre. Le salut de la si-
tuation vient de ce que c'est cette classe de marchands qui
prédomine. Ils luttent maintenant pour revenir à 'la con.
dition normale, peut-être à leur propre désavantage, mais
pour le bien général.

Le Manque de travaL

Lentement la situation s'améliore. Certaines indus-
tries ont été plus éprouvées que d'autres. Quelques-i»m
ont dû suspendre leurs opérations et le -manque de tra-
vail commence à devenir un facteur. Le rpport du bu-
reau de placement du gouvernement dit que le nombre. -de
sans-travail augmente. Il est facile toutefois d'exagérer
l'importance qu'a ce fait sur la situation gén,érale du
commerce. Le temps de l'année approche où il se fait
toujours sentir une dépression de travail et alors le bulle-
tin du travail du gouvernement signale le fait du manque
de travail qui se présente, il publie aussi les chiffres con-
cernant le nombre d'employés. Au quinze janvier l'année
dernière, en pleine saison tranquille, 4,982 paîtrons don-
naient de l'ouvrage à 690,406 employée tandie que main-
tenant, les mêmes patrons emploiente 728,142 personnes.
De sorte que, bien que les rapports de chômage soient
assez alarmante actuellement, ils n'ont pas cependant en-
core atteint le niveau de l'année dernière, alors que la
venue du mauvais temps n'avait pas encore été annoncée.
Il est intéressant de constater que le manque d'emploi
s'est produit dans environ une demi-douzaine de branches
d'industrie, parmi lesquelles se trouve la construction des
bâtisses, qui entraîne naturellement une baise-dàs l'in-
dustrie du bois de construction. Les chantiers de bois de
construction sont comme d'habitude, à cette saison de
l'année en pleine activité et il y a augmentation dans le
nombre d'employés. es autres industries où il y a man-
que d'activité sont la construction des chemins de fer,
toujours tranquille à cette saison de l'année; l'industrie
du caoutchouc; les industries textiles, les aciéries,. les in-
dustries des produits alimentaires et le transport par eau.

Il y a ici indication que la saison a plus à faire avec
Je manque de travail quavec le rajustement commercial,
jusqu'à un certain point, mais il y a du chômage ciue l'on
ne peut attribuer au ralentissement de la production pro-
venant de l'abstention du public d'acheter, ou à la fer-
meture de certaines industries ou branches de commerce
plus ou moins associés aux besoins de la guerre.

Retard dans les achats.

On ne peut se dissimuler le fait qu'il. y a en ralen-
tissement considérable de la deuarde de marchandises.
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Le public attend. 'Les prix baissent, mais le public sou-
tient quil- vont encore bajeer davantage. V»ilA la bitua-
tion actuelle, situation assez 'krieuse en un 'sens et qui
provient du fait que personne ne veut acheter alors que le
marché est à la baisse. Maie tomme dans une 'vague de
baisse en bourse, il survient quelqe thoeb pour la refou-

eï•, de mêne il surviendiai quélque évèn'eihent poûr sta-
biliser ls prix et amener des affaiiue de conmetce plus
actives. 'E y à hors de tout' doùte îàne énor me capacité

etnte d'achat au Canada. I;a trTn4uillité fns clé' cm-
merce nest dons pas due à une pnurie finà'biière, mais
à un sentiment défini que les prix doivent baiser.' Il reste
à savoir à quel riveau le.prix. des marchandises devront
atteindre avant que les gens se décident à acheter. Il n'est
p invraisznblable toutefoie que les deux' oü trois 'pro-
dhais mois voient un 'renouveau marqué. lIa plupart dès
commesnts se débarrassent de leurs stocks. Quand leurs
stocks seront réduits, ils seront en état'd'attendre et auo-
sitôt que le mouvement de baisse donnera des signes
d'arret, il se produira en toute probabilité un tournant qui
pelmettra au marchand détaillan't une fois de plus de re-
cominencer à acheter et de rétablir de meilleures condi-
tions de commerce.

Une saine tendance.

Alors que la situation actuelle n'a rien de bien en-
epnrageant seul le pessimiste par nature peut y voir la
r.uie totale. .U monde a été remué profondément, mais
il se remet. l n'est pas possible d'attendre la prospérité
fiévreuse des années de guerre, et cela n'est pas non plus
désirable, parce que cette activité était celle d'une salle
d'opération aveS possibilité de mort et de dissolution. Au
rain.s, anaintenant le monde marche vers la convalescence.
Co serait trop d'attendre en un instant une santé rayon-
nante, ais il y a l'assurance pratique 'd'une amélioration
graduelle. Les contretemps temporaires sont dans le do-
maine du possible, mais la tendance est définitivement
vers la santé.

Meme à une époque où la perspective semble compa-
mytivment sombre, alors que le marchand de détail sent
l'angoiese, que le manufacturier réduit sa production, il y
a des preuves abondantes que les finances du pays sont en
bon état. Il y a par exemple, la récente déclaration d'un
banquier éminent que des arrangements avaient été faits
pour fournir des finances pour la récolte du blé, et que
l'argent serait disponible pour les besoins légitimes du
marchand de détail, de sorte qu'il ne sera pas placé dans
une .position où il lui faudrait saorifier ses marchandises.

Les fermiers ont de l'argent.

Il y a aussi le fait que tout récemment le second
paiemeiit sur les coupons de partage de profit sur blé a été
fait, et que des millions dé dollars ont été distribués chez
les fermiers, spécialement ceux de l'Ouest. Cela signifie
que la créance accordée aux fermiers qui avait été portée

à six mois, era plus promptement rencontrée, au grand
avantage du commerçant.

Cela signifie que le fermier ayant reçu des revenus
inattendus en argent, sera dans une forte posion finan-
cière, prêt à rencontrer ses obligations et qu'il sera un fac-
teur dans 4e mnouvement de renouveau des affaires. 6i quel-
qu'un est porté à douter de la forte position du fermier,
qu'il prenne en considération le fait qué durant les deux
dernières années, dans un seul comté, dans l'oueet de
l'Ontario, un plus grand nombre d'hypothèques ont été
payées que pendant les vingt ans précédenta. Et les fone-
tionnaires d'assurances vous diront que cette condition
n'existe pas que dans un seul comté, mais danà tout le
pays. Il y a un autre indice qui indique que sous des
conditions qui semblent incertaines en ce moment, se
trouve une saine fondation. Lorsque le gouvernement se
désista du contrôle de ses obligations dé guerre, il ne
manqua pas de critiqueurs qui prévoyaient un fléchisse-
ment désastreux qui démoraliserait irrémédiablement le
commerce. Même ceux qui étaient doués d'un jugement
plus sain croyaient qu'il se produiraient un grand mou-
vement avec baisse prononcée. Comme question de* fait,
rien de cela n'arriva. Dans les premiers jours de com-
merce, il se produisit une légère commotion qui fit légè-
renient fléchir les valeurs. Depuis cette époque, toutefois,
les différentes émissions ont recouvré leurs valeurs et qe
maintiennent sans aucune aidè extérieure. Maintenant,
l'essence de la situation est qu'il y a une grande quantité
de ces obligations répandues par tout le pays en posses-
sion de toutes les classes de la communauté, et le fait
même qu'il n'y a pas d'empressement à vendre, est réelle-
ment la meilleure preuve qu'il soit possille de fournir,
que le public en général n'a pas besoin d'argent et qu'il
est en état de conserver ces placements en sa possession.

La situation n'est pas dam l'affaissement.

[a situation est tout autre que déprimante. Il y a une
condition instable en ce qui concerne les prix qui peut *%l'
durer encore quelque temps et cette condition cessera
d'exister lorsque les prix auront atteint un niveau plus
bas. John Moody, financier éminent de New-York, dans
un récent discours qu'il a fait à Toronto, a exprimé à peu
près les mêmes opinions et a ajouté que le commerce de-
vrait se contenter des anciens profits des années passées.
Il soutenait que bien que nous fussions encore dans la
crise, le point dangereux avait été passé sûrement. Il a
prédit que les trois facteurs principaux: le travail, les
matières bruites et le capital seraient dans des conditions
relativement saines.

Voilà donc à peu près la vraie oituation. IVère de
prospérité extravagante est maintenant une chose du pas-
sé; l'ère de la prospérité régulière n'est pas tout *à fait
arrivée, mais elle est en route. Das lintervalle, il nous
faudra traverser une période plus ou moins pénible, mais
qui n'offre aucun élément d'une catastrophe possible.
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La Construction en 1920, au Canada
Grosse.augmentation pour 1'Ontarlo. - Pas de pro-

grès pour la province de Québec.,-Forte avance
dans l'ouest. - Belles perspectives pour 1921.

Lés statistiques montrent que la valeur totale de8
contrate de construction accordée au Cunada pendant
1920 fut de 865,784,200 de plus qu'en 1919. Le total
pour 1920 fut de 8255,605,500, en comparaison de $189,-
821,300 en 1919, soit une auigmentation de 34.6 -pour 100.
L'avance sur 1918 atteint le formidable total de $155,-
763,200, ou 156 pour 100, oe qui indique que la cons-
truction atteint rapidement son volume d'avant-guerre.
Lèés chiffres du Dominion pouir 1920 comparés avec ceux
(le 1919 se présentent comme suit:
RESIDENCES: 1920,

Lambrissées.. ...... $18,073,000
En briques. .. .. .... 36,817,200

RATISSES COMMERCIALEjS-
Lambrissées.......6,475,900
En briques......72,960,400
En ciment.......6,636,900

BÂTISSES INDUSTPIELLES--
Lanibrisséee.......1,608,300
En briques......37,185,800
En ciment. .... 25,831,800

CONSTRUMOTONS DU (iENIE,-
Ponta en acier . ... 3y634,400
Ponta en ciment 1,658,100
Divers.......44,722,800

1919
$11,721,600

35,291,500

4,165,500
48,183,900

7,157,000

750,700
30,314,200
26,026,400

1,953,800
566,300

23)590,400

Totaux pour le Dominion . $255,605,500 $189,821,300

La constructionipour l'Ontarlo amme un gros total.
Dans l'Ontario, le montant de construction, pendant

l'année qui 'vient de finir, a atteint le total remaruable
de $108,120,800, comparés à $255,605,500 pour tout le
Dominion.

D'après les deniers rapport% 1921 s'ouvre sur les
perspectives les plus encourageantes dans l'industrie de
la construction. Il est patent que le montant des cons-
tructions de touites sortes différées dans notre paye est
considérable et l'on s'attend à ce qu'une grande -partie de
ces travaux soient exécutée au coure des mois prochains.

Les chiffres pour l'Ontario, en comlparant ceux de

RESIDENCES- 1920
Lambrisses .... ...... $ 5,908,500
En briques .. .......... 24,292,500

BATISSES OOMMNE1WALES-
LAmbrissées.......1,165,200
En briques .* 30,055,400
En ciment.......2,559,500

BÂTISSES INDUSTRIELLES-
.Lambrissées.......499,000
En briques. .... 21,664,300
En ecint ............ 9,02?,000

1919
$3,413,100
27,363,200

851,900
20,943,200
3,060,500

197,400
11,083,700
12,M2,500

CONSTRUCTIONS DU GENIE-
Ponts en acier ... . 732,000
Ponts cri ciment.......721,600
Divers.........11,545,600

Totaux pour l'Ontario . . . $108,120,800

458,200
M3,800

6,732,300

887»2112W0

La province de Québec n'a pas fait de progrès dan
la construction.

L.es contratc, de construction accordés dans la pro-
viuioe de Québec en 1920 se sont totalié à $54,904,6W0,
'.omlparés à $55,272,800 en 1919, et $23,641,700 on 1918.

lia perspective pour 1921 est t4m prometteuse et riein
qu;'à Montréal, on prévoit au moins vingt-cinq millions de
dollars de construction. La diminution des matériaux de
construction devrait d'ailleurs donner un regain d'acti-
vité à cette branc~he d'industrie qui est un facteur impor-
ta.nt de la prospérité générale.

Voici quels sont les chiffres de 1920 et de 1919 pour
la province de Quéec:
RUSIDENCES- 1920 1919

Lambrissées ... 2,54U,200
En briques.......10,306,000

BATISSES COMMERCIALES-
Lambrissées.......841,200
En briques.......14,063,500
En ciment........864,700

BAT18SES INDUSTIELLES-
Lambrissées.......180,300
En briques.......8,439,700
En ciment.......4X82,500

CONSTRUCTION DU GE N IE-
Ponts en acier 697,400
onts en ciment ... . 511,000)
Divers.. . 11,646,100

$1,543,800
6,613,800

299,400
10,091,600

1Y088,500

48,500
13,687,600

9,371,500

1,013,000
155,500

11,853,600

Trotaux pour le Québec ... $54,908,600 $55,272,800

Enorme augmentation de la construction dans l'ouest

En 1920, des contrats de construction s'élevant à
$71,185,100 furent accordés dans les quatre provinces de
"'Ouest comparés à $28,619,100, en 1919 'et 819,634,900
en 1918. Ce total merveilleux indique que l'Ouest re-
prend sa marche en avant d'avant-guerre et si les eondi-
tions de la main-d'oeuvre s'améliorent ainsi que les prix
de revient de la construction, un montant énorme de tra-
va'ux différés jusqu'ici seront exécutée. 'Les diffroe n
détail sont comme suit:
RFISIDENCES- 1920 1919

Lambrissé"..... $,6,499,600
En. briques.......1,814,600

BATISSES -COMMERCIALES-
Lambrissées.......3,447,200
En briques.......23,891,100,
'En ciment.......21530pS0

$2,623,400
582,500

2,060,800
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BÂTISSES INDUSTRIELLES-
Lambrissées.......559,500
En briqués.......3,030,900
En ciment.......10,155,300

CONSTRUCTION DU -GENIE--
*Pèn-ta en acier. .. .. .. 1,461,000
Ponts en ciment .... ..... 374500
-Divers.........17,415,000

412,700
3,861,900
1,246,400

306,100
16,000

3,706,600

Totaux (pour l'Ouest .. .. .. $7 1,185,100 $28,619,100

-. Les Province Maritimes montrent peu
- d'augmentation.

*Le -total des contrata de construction accordés dams
leu provinces maritimes pendant 1920 s'est élevé à $21,-
395,000.. comparés à $18,944,500 en 1919 et $23,180,300
en 1918. Les chiffres par catégôries de construction et
so.rtes 'de matériauùx sont comme sait:
RESIDBNCES-- 1920 1919

Lambrissées .... ...... 8 3,123,600 $ 4,143,300
En briques . . 404,100O 732»000

RATISSES COMMERCIALES-
Lambrisées.......1,022,300 952,900
En briques.......4,950,400 5,322,900
En ciment........681,800 1,419,000

BATISSES INDUSTRIELLES-
Lamibrisées.......419,500 118,100
En briques.......4,042,700 1,681,000
Eul ciment ... .1,837,000 2,488,000

CONSTRUCT~ION DU GENLE,-
Ponts en acier 744,000 81,000
Ponts en ciment .. 54>000 52,000
Divers..........4115,600 1,798,400

Totaix: des Prov. Maritimes. $21,395,000 $18,944,500

RÉORGCANISATION DU SERVICE DES VENTES
DE LA JOHN MORROW SCREW AND NUT

COMPANY, LIMITED.

*La direction de la compagnie John Morrow Screw
& 11't Go., Limited, Ingersoi, Canada, a -profité de -la
raison- des fites pour réorganiser le service des ventes de la
Compagnie.

1 . Pour' la commodité de ses cliente dams l'Est du 0&-
nada. -la Compagnie a ouer au No 489 de la rue Ot-Paul
ouest, à Montréal, un 'bureau etiun entrepôt où sera main-
tenu un *Slok complet des produits Morrow. Oette sac-
cursa]e sera sous 3a direction de M. F. J. McCarty.
M. Mflarty est un &itîlleur ex!périmenté et de plue il a
uâe gr-ade ex~périence des affaires et est bien et favora-
lîIïmeut connu lpxrmi %aclientèle du territoire de- Mont-

.réal depuis plusieurs années. Ldes services de M. IfrCarty
et~ :ad"le n" pers onel s9eront exclusivement consacrés aux
c1ènii' 'la JobjiMorrow &rew & Nut Compmny# IÀ-

mited et de la Ingersol File Comvpany, iÀmited, pour
laquelle -la Comnpagnie Morrow est la seule distributrice.

Davii l'Ontario Centreil un- changement a égulement
été fait. C'est M. J. C. Adams, de Toronto, qui repré-
sente maintenant la iéi Morrow dans ce terri-
toire. Il a lui aussi l'aantage d'avoir'e un e r1nme
réel àlitelier. Après avoir quitté le tour, il a -été pendant
plusieurs années à l'enploi de la Vokes Bardware Co.,
de Toronto, et depuis qu'il a été dénobilisé comnme avia-
teur dans la «"RoyL Air Farce", il était sit eerno dune
des plue gtandee entreprise manufacturières du Canada.
Il va consarer exwlusivement son tempe aux affaires de la
Johin Morrow Screw & Nuit Company, iÀmited, ainsi qu'à
celles de la Ingezioll File Conpany, Limited.

M. H. P. Stoneman, a*iotant gérant général, est ac-
tuellement dans l'oêt du Canada -pour terminer des
arrangements qui perumettront i le Compagnie Morrow
'être convenablement représentée dans les régions des
Praiàries et de la côt du Pacifique.

Dans me entrevue avec un représen tant du Prix
Courant, M. J. F. Mackay, qui, depuis le ipremier novem-
bre dernier, a assumé les fonctions de -vioe-sprWsdoent et de
gérant général de >la Compagnie déclarait l'autre *jour que
la compagnie Morrow avait travaillé là sa pleine capacité
pratiquement pendant toute l'an»née, et que les ventes
montraient une augmentation appréciable sur les mois
correspondants de l'année précédente.

M. McKay déclara de plus qu'en considérant les
commandes déjà entrées dans les livres de la compagnie
et les demandes reçues journellement, il était d'avis que
ce n'tat que l'affaire de quelques semaines pour que tout
le matériel et tout. le personnel de la Compagnie soient
de nouveau exigée pour répondre à la denmnde.

Dans une lettre intéressante adressée pair la compa-
gne à chacun de se.eployés -à la fin -de l'année, -avis est

donné qu'au moyen d'un aye4me de bonus inauguré uný an
auparavant, les salaires de tous les emiployés -à l'ex-
ception du personnel de la direction-ont été augmentés de
221/% pendant l'année et que le montant total ainsi di&-
tribué a dépaosé $77;000. Leo même système sera continué
pendant quelque temps encore,

LES RAFFINERIES, ATIANTIC SUGAR
MARCHENT DE NOUVEAU

Les raffineries Atlantic Sugar ont recommeancé à raf-
finer du sucré granulé "ÏÔré avoir été ferxuéeï pendant en-
riron troie mois. Cest 'ba troisième des quatreSgrse raf-
fineries à réou'vrir am usine& ...

nl e-t annoncé q'ua 1,000 hommes go sont Présent&-
aux usines pour 'dmnder du traevail et 'que ceu qui fu-
rent engagée le fuient à 30 cents de liu' oe qui repré-
sente sur le taux précédent de 42 oents de l'heure une ré-
duction importante. C'est là une indication des présentes
conditions de la main-d'oeirvr
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LES FABRIENICANTS DE BROSSES
PRÉSENTENT LEUR CAUSE A
LA -COMMISSION DU TARIF

Le mémoire pTieniê à la Commission du tarif par leýj
manufecturiers3 de bromses contànt les intéreazantes infor-
mations suivantes:

Le tardf de protection sur les Ibrosse@ de toutes so>rt£eS
(item du tarif 653) a construit au Canada une industrie
efficac des brooeS.

.(1) Qui a. donné du travail à 1,000 egnployée, dont 60
pour cent gont des honmm; avec une lilste did paye dont dé-
pendent entre troiý et quatre ile 'personnes;

(2) Il a développé un commerce d'exportation dans
quelques genres de brosses et pendant la dernière an-née fi,-
cale il -a été la. oense d'un oomred d'exportation de bros-
ses pour une valeur de $125,000.

Aujoùrd'hui et pour der années à venir, il approvi-
sionne le cSmmerce de broewe canadien, d'une excellente
qualité die brosses, à des 'prix ausmi bas et dans quelques
oa plua bas que lee prix d'aitiel 3 sem!blables faits et ven-
dus pour consomiation domestique aux Etat-Uni8. Lai
claiÇee de' bromues dont il est fait nientîon aont ces bros-
ses dont le manufacturiers canadiens approvisionnent en
gi ade -partie le commeree aafien à cause du marché do-
xnert!que qui leur est a:suré et qui leur permet de px'odui-
re en quantité des bromses à meilleur -marché la pièce qu'il
leur serait posbk gý une grande 'patie des artieles néces-
maires à'la production 'provenaient de l'imporlation.

Il n'existe pas de combinaison ou asrciation de manu-
facturiers de broosea au~ <Oanaic et les compagnies ge font
activement conceurrence dians le commerce domestique ou le
commerce d'expoittioei

Exportation de Brosses à Peinture et à Vernis.

Les manufactures canadiennes produiWent des brosses
à peinture et à ver'nît de lia meilleure qualité, et c'est sur-
tut cette classe de bromses quelles exportent ainsi que des
blaireaux et dea ibrosses pour upage domestique. Pendant
le? douze mois, se terminant le 31 mars 1920, desbrosses
canad-*nnq- ont été venduee au Royaume-Unis, aux Etats-
Uinis, à l'Australie, Terre-Neuve , lee Indes Occidentales.
le Sud Africain Anglais, l'Afrique Portugaise Orientale,
l'Argentine, la (Slkmrbie, le Vénésuiela, lia Chine, Java;
Cuba et dans d'autres -pays, en moindre quantité. En ven-
dant à (Niba, leI3 manufacturiews canadiens avient à lutter
contre un désavantage de 8 .pour cent de tarif préférentiel
en faveur de@ Etatis-Unis, maie tout de mAme ils ont pu
rencontrer les prix de. llate-Unire. Dans aucun cas F'in-
du' trie n'a vendu klep bromses pour l'exportation à Prix Plus
barA que -celui qui était fourni par le comanece canadien.
Cela, gureiegit, ed une preuve évidente que l'industrie est
efficaceet qu'ele n'a Mpe deniandé de8 prix 'plus élevés à
-euee klu tarif. Le tarif a été mo. avantage parce qu'il a

donné un inarclié doî4~eet qu'il a permis la produc-
:oii (le brosses à bas prix..

lies 1roxses canadiennes sont pratiquement exclues,
au moinsq dans -leks conditione normalffl, <lu ma7dhé des
E ttt.-I!iis par un tarif d'iîuportatilon de 35 ipour cent (ta-
rif (4o Etats-Unis, ilemi 336). Si le tarif canadien était
réduit d'e façon stib-4aicielle, les nManuifacturiers des ,tt-
lTni5ý déjà en -possession d'un grand înareltë domestique,
seraient capables de faire brêche dans le commerce canm-
dlieu et cei réluisant le montant d&o affaires dý,iponi.bles;
ians les nianufactum-, <le ibossdans ce pays, pourraient
être capables de forcer notre cout de production au-delà de;~
bases de compétition. Donc, puisque les autres nations
(onnerçante, protègent leur inihé, <loiettique 'par le
d1roitts de douane,'le tar*f du -Canadla est dl'importance vitale
pour la continuation lieurelise de l'industrie des broszo; au
0anada.

Quant aux petite-- bro'ws en poil d'e chameau avec
mn ii penne, l'iindur-trie canadienne ezt incapable de

emutenir la concurrence avec la main d'oeu-vre allemande et
japonaise, et elies ne çont pas fabriquées en ce pays. La
fabrication de ce-, articles en plume e4t faite en Allem~agne
et au Japon par dés particuliers du -dehors qui travaillent
bon marché. Dans bien des cas des fanilles entière sont
engagées à faire ce travail. Ces broa*os, ne sont -pas en gran-
de demian1de auOanada, ruais 'Uv avait un tarif dle protec-
tion plus élevé', l'industrie canadienne devrait pouvoir four-
nîïr tout le comlin'erce canadien à des prix qui pourraient
s-outenir la comparaison avec ceux de brosses fabriquées
aux Etats-lTnis -pour Vusage domestique.

IL%- rapport,, du enîmerre montrent que durant l'an-
née 1918-19 les im-portations des Etats-Unisý, sous la clas--
sifioation de toutes -autres broffles, n. o. p., étaient évaluées
à $245.393. De ce montant, noué croyons que les bro-c-es
sxmnufacturées repréemnbaent apýprox 'inativement $200,-
000. Quelques-uns des articles n&cesaires à la manufacture
de brosses font fournis -par l'industrie canadienne de bros-
ses à des prix qui sont ausai bau que ceux des Etat-Unig
vendu,- d'ans ce pays -pour la consommation domestique,
mrais un nombre beaucoup 'plus consilérm.ble co'mprenant
-des classes -d'articles non confectionnés ici, pourraient être
fourniq à du prix raisonnables s'il y avait un tarif de pro-
tection -plus élevé.

Dans bien des cas, la manufacture de <eas artieles exi-
ge des maa~ineries spéciales dispendieuses3 et comme le
marché canadien et déjà conidérablernent envahi, les mia-
nufa.cturiers canadieng n'ont pas cru prudent de faire les
-dépenme nécervpaires.. L'iimpîtation -des machirneries
pour la fabrication des bTosse se £ait surtout des Etais-
Unis et il est simplement question d'offrir une garantie
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suffisante au cogmmerce oenûdien pour Justfiýer les débou-
sés nécesairies pour avoir les machineries.

Le change nuit au commerce d'exportation.

Les manufacbume de brome faisaient quelque coin-
merce d'1exportation de bruoes à plancher avant la guerr
et durant les quatre ou cinq dernières années, elles ont
même vendui dans le Royaume-Uni. La situation du chan-
ge, toutefois, a pratiquement mit fin à ces affaire d'expor-
tation et il menace sérieu>ement le marhë canadien à
caue des importations de brosse de Belgique et d'AIle-
nmgne faites par unie main d'oeu-vre peu dispendieuse. D)es
rapporte récents de la Grande Bretagne disent que le
marché aux broe'a dans ce pays a ét6 comiplètement dé-
moralisé -par des iniportationa aidées du.change, du con-
tinenmt et le Canada ne peut guère échapl'per auïiêmne mal.
Dans la confection des biwoee. de cette espèce, la main
d'oeur représente 40 pour cent ou plus du coût de la
fabrication à la manu>factur'e de brosses. De plus la mzatiè-
re brute employée par l'industrie en Allemagne et en
Belgique est obtenue sur les lieux et le coût n'est pas
augmenté par le chinge. Nous8 présentonp à votre comité
une lettre en date du 15 octobre 1920 venant d'un re-
sentant d'un manurfacturier de Cape 'Dwn qui contient
l'information que d'eux niaviroe chargés de marchandises
allenandes étaient récemment arrivê3 à Swakopmund, la
capitale &o ce qui était autrefois l'Afrique Occienle Al-
lemande. L'auteuir de la' lettre dit, "Les marchandises
étaient cotées à de prix considérablement plus bas que
ceux cotés par voup, et celà surtout à cauSe du change qui
est aujou'dhui de $3,85y/2 (argent canadien); tandis que
le ohangel iflemand est de 234 mark@ au fi., de sorte qu'il
dbit voue être patent que les manufacturiers allemande se
servent du protectorat Sud Ouest Africain comme d'un
dýpotoir. Celà est plutôt pitoyable, parce que, comme vous
savez, le Protectorat Sud, Ouest Africain est maintenant
int-orporé, à l'Union Sud Africainýe, et une grande quantité
(le -m-arhandie débarquées à Swakopmund, prendr-ont la
route des principales villes de lUnion, tdll«3 que Cape
Town, Johannesburg, Fort Elisabeth et East London et
affecteront le marché".

Même avant la guerre, l'Allemnagne pourvait expédier
au Canm& des brosse3 faites par une main d'oeuvre nmai
.payée et avec la situation du change comme elle est ac-
tuellkment et comme elle se maintiendra probablement en-
core longtemps, la manufactuTe des broese3 pour usage de
maison aui Canamda est sérieusement menacée.

Lia manulactu!re de brose3 de toilette, telles, quiebros-
ses àd ceux, brosse à-ongleg et à hibits a été commnen-

ceau Canada 'vers 1913 et dons les c6ndition8 de'la,
guerre, l'industrie s'est développée ici et prod!dï mainte-
nant des artioleb qui sont égaux en qualité et en prix amux
brosses du même genre flites et vendues aux Etats-Unie.

Aivant la guerre, la France en-voyait d'es broese3 de
toilette en ce ipaye 'pour une Taleur de plus de $100,000,-
annuellement, tand is que les. importations japonlaises au

""en 1913-14 étaient évalué%s à $122,047. Les infor-

mations officielles. que noue vous soumettons montrent
qu'en octobre 1919, les hoimnes employés dans une grande
manufacture de brouse japonaise, à Oeka, étaient payés
81.25 par jour, tandis -que les -fem n'étaient payýées
que 50 à 75 sous par jour. Dons les manufactures de brvS-

fes canadiennes, les 'femmes sont payées, de 82.50 à $3.00
pir jour et les hommes sont pa348 de 83.50 à $6.00 par
jour. *Ües taux pour le Japon ont été obtenui4 avant la
dépression éconoenique qui s'est produite dans ce paya et
qui n'est pao encore terminée. M. James.-F. Abbott attai-
ché de commerce pour les Fita-Unie au Juipon, a fait un
rapport comnplet de l'imkustrie del -brosses au Japon. M.
Abbott dit que lee bromse sont faite.; à l'entreprise par
des gens en dehors de la fabrique. Une bonne partie du
travail est envo>yée d]ans leb maisons privées parmi les
claffles pauvme et il est exécuté de. façon peu élégante et
quelquefoisg dans d«3 milieux malsains. Et puis aussi,'le
prix payé dans ces conditions est encore moindre- que celui
qui est payé dans les manufacturem Si le 'publie canadien
comprenait l4 conditions dans lesquelles les brooees sont
faites au Japon, ils ne se iprmeerait pas d'acheter cet ar-
ticle importé. On se rappelle qu'en décenmbre 1919, on fit
la décourverte certaine à Londree, Angleterre, que les blai-
reaux .du Japon portant l'étiquêtte "stéri2isé à Osaka,
portaient nêanmois l'infection d'anthrax et comme rel
tat un certain nomzbre de -pays mnirent un embargo sur les
blaireaux japonais. On prête sans doute une attention plus-
grande maintenant, mais le seul mérite de la brmne japo-
naiRe est son bon mnarché.

Joint à l'oevantage dé la main d'cleuvre'bon marché,
les Japonais ont celui, de contrôler tout il'oepprovisionne-
ment de soies de la Chine et de Ta Mandchourie et par
l'entreiie du gouivernenent japonais qui contrôle l'in-
dustri -du camphre, les manufatuTiers -japonais de brosse
de oel-luiloïd jouimsnt d'un -avntage distinct et excep-
tionnel eur les man-ufacturiers canadiens.

Le change aide les produits français.

En autant.que les brosses françaises de toilette sont
concernées, le tarif canadiien est beaucoup plus que contre-
balancé par le préeent avantage quie le@ conditions inter-
nationales du change donnent aux manufacturiers fran-
çais. Le Canada ne -fab>rique pas, encore de brosesf à dents
et c'est'surtout parce quos le tarif aetùel ne donne pas une
-protection s«ffisante côintre, la main d'oeuvre bon marché
du.Japoi Lé tarif Pa;yne-A-drië de 1909-aux Et&W*Unie,
imposait un diôbit de4~~ur~~rtu<brosse inçortée
de *tiutesr sortes, y cbmprisi hr e n emmnee.
Sons le tarif de4amrcn l moto o,brosem à
dents comna u to-Uflà et un boùu nombre de mia-
nuifaetures splendideÉ furent 6tý,bli' Si kgé broe de
toilette et le brosses à dents qui ont- actu-lemtnt im-
portées au Canada' pouwvaient être faites ici, oelài donnerait
un travail permanent et de bons aelaires à plus de 200
eMploy6s. Non, -vouilone que vous comupreniiez bien que la
protection que nous demnafrdons pour nous. est une. protec-
tion pour la main d'oeuivre canadiIenne. Si Yeu découra-
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gez par des lois restrioctives l'iportation en ce pays de la
main d'oeuvre orientale, n'est-il pus aussi raisonnable de
.promuguer une légibiation correspondante contre lW Olro-
duits d'ue telle main d'oeuvre?

Pour ce qui en iwt du change, la ituation actuelle ne
peut se continuer iffléfiniznent mais un retour à la parité
nie peut se produire avant phuieure annen au moins, en
ce qui concerne nos bromes de maison et de toilette, et en-
tre temp; notre indu@trie eSt mise en* danger par les pr>-
duits belges, allemandle et des autrà pays européens. Nouf
attiron, particdK>èreinent votre attention sur le fait que les
bromes de le. Belgique et de la Hollande sont niaintenslit
admises au Canada eoau un tardf de 25 -pour cent et e

'tix oi t beaucoup plu que contrdalanc& par le change il-
verse dane le eau des broem faits en cep pays avec
des matérisu; locaux. La pratique d'imposer le droit de
douane su la valeur du change plut8t que sur la valeur
au pair sur les monnaies européennes, ent croyons-nous, de
nature à stimuler moe compétition injuste de 'U part des
pays qui ont un taux de change bas et nouw désirons Pro-
tester contre l'abanldon pà.r le gourvernement de l'ancien-
ne pratique à ce mujet.

Bonnes conditions dams les fabriques Canadiennes.

L.e employée des manufactures de broo~s canadilennes
travaillent dans conditions sanitaires et reçoivent de bons
mhlireS. Il n'y a pas eu de grève dans aixune de nos mna-
nufacturum. Quolques industries de brosses ont adopté le
Mytéine de diYbion dee profite et paient un bonus à leur"
emnployée sur ljeun umrs au màne taux que celui des
prof its qui 0ont distribués aux actionnaies Et puis, lei;
zi*uufacturu de broms procurent une assurance à leurs
enlplo34 gratuitement, les polices i?élervant.juiqu'à $2,000.
L'indaustrie s'est grandement développée penda.t les con-
ditions de la guerr et n'a pus prls en considération le
fait que les matériaux pour :0aire les brosses de toutes sor-
tes était difficiTes à obtenir de l'étranger. Noug avons fait
un comnencement substantiel dans 'le développemenmt du
co«mnerce d'exportation 6etn doute, lorsque' les c1on-
ditions normiales eront revenue, n1ous pourrons ftOprndre
et augmenter notre commerce à l'étrange, si entre tenip,
notre ind!Ûotrie n'est pas affaiblie par une compëtition in-
juste et destructive provenant du. travail bon marché de
l'étranger ou psar une situation démoralioatrice du change.

Dane lei conditions difficiles de rajutemnt il est
spécialement -important qu'i y ait un marché domestique
oàmxé pour le prddUte de la main d'ouvre canadienne et
que la capacité de production des manufacturSo enaienn*,
&-ibrosses soit fflie pour la main d'euvre canadienne.

A caum deS rekene nentionn&e, nome exposons que
le tarif sur lus bromme evrait être Comme suit:

Item 653-a, Broàes à vernis et 'à peintu*4, excèpté..
Item 653-b, Bromm de toutes sortes In. o. P.
Si ce hangeumt eSt fait, noua croyong qu les manu-

feictures de b)rosse de toilette seront placée, sur une baaw
Polide et que des mianufatum dt broSes à dents et autres
brosses- qui ne sont psu faites ici, s'établiront.

De phs-, en donnant un marché domestique assuré auxi
brosse@ canadiennes, le montant d'alfareS disponibles sera
agrandli et nous pourrons; prod'uire et vendre nos nar-
dhandisee à de8 prix basés sur la quantité de production et
le coûit moins él1W de la falricatlon. Le changement pro-.

poéne ferait que porter le tarif canadien au niveau de
tari~f actuel impooé par l'admninistration démocrate des
Etats-Unie. Nous invitons auWe votre comité à étudier le
dô6veloppèneent de l'industrie de la fabrication des broom)
aux %'t-qt-Unis sous le tarif de protection et noue apq)elone~
votre attention particulièrement sur la manière dont l'in-
dustrie de la bromse à dents i'oet développée dans ce 'paye
aprèe que des mesurea de protection ont été prise contre
le travil japonais.

LES PRE VISIONS DE BAISSE POUR LES
POELES ET FOURNEAUX DEVRAIENT

ETRE ECARTEES, DIT UN MANU-
FACTURIER CONNU

En dépit du fait que la tendance générale aujour-
<V*hui est pour des prix plus bas, il y a quelques lignes de
marchandises qui ne seront pas.affectées avant une -
riode de temps considérable, d'après l'opinion exprimée
p'ar M. Edward Goodwill, vice-président de Thos. David-
son Mfg CJo., Ltd., Montréal. *M. Goodwill est d'avis
que les prévisions de baisse de prix sur les poêles et four-
neaux sont très éloignées, bien que des révisions sur quel-
ques lignes particulières seront faites. On ne saurait
s'attendre à une baisse générale:

"Il y a de nombreux mois depuis que -les manufac-
tuiriers ont haussé les prix et même alors les h&ues n'é-
foient pas en proportion de l'augmentation des prix de
revient. Depuis, il y a eu de nouvelles augmentations
dans les coûte de production, mais on prévision des chan-
,gements de conditions qui se produisent actuellement, -les
pJrix de vente ne furent pas augmentés", dit M. Qoodwiil.

Les principaux facteu-s contribuant à ces augmen-
th.tions de prix de revient ne sont 'pas seulement les ma-
tières premières, mais aussi les salaires plus élevés, le fret
augmenté, etc., et il faudra que ces éléments baissent
avant qu'une révision générale en baisse puisse se pro-
d tire."

"lLes ventes sont normales en considération de la
.zeison de l'année, et les prévisions pour 1921 sont très
brillantes avec un bon sentiment d'optimisme et une dé-
termination marquée dans tout le commerce de solliciter
efficacement les affaires.

"Les znàrchande achètent ce dont ils ont besoin pour
leur consommation immédiate et réassortissent lIenTs
stocks plus fréquemment qu'autrefois, ce qui donne à
entendre que les manufacturiers devront se charger des
stocks. Il est bien évident que les marchands font preuve
de prudence dans leurs achats, ce dont on ne saurait les
P'âmer et c'est cette manière de faire qui contribuera à
maintenir le *commerce de quincaillerie dans un état dle
prospérité remarquable. Lee marchands doivent, oepen-
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dant, prévoir leurs besoins, à certaines saisons de l'année,
autrement, il y aura rareté de marchandise et on se trou-
vera en face de l'impossibilité de remplir les commandes
en temps pour maintenir ies stocke bien garnis. Il faut
:e défier de cela dans la demande pour les marchandises
à livrer an printemps. "Le commerce est bien inspiré
d'apporter un soin particulier dans ses encaissements et'
de voir à ce que les comptes soient tenus là jour et qu'il
se fesse autant d'affaires au comptant que possible.

o
COMMENT SE SERVIR DU TELEPHONE

1. Lorsque vous répondez à un appel par téléphone
donnez le nom de votre rayon et le vôtre. Celà épargnera
lu temps au client et il saura comment vous rappeler, si,
par hasard, la communication est interrompue. En don-
..ant votre nom au client, voue stimulez sa confiance dans
la compagnie, parce qu'il .se rend compte qu'il ne parh
pas à un simple commis.

2. Par nécessité le client doit donner son iom et
son adresse, et il est important que vous preniez grand
soin d9avoir le; deux la première fois qufil parle parce que
'est ennuyeux d'avoir à lui demander de répéter son

nom et le numéro de sa rue. ,
3. -Répétez son nom aussi souvent qu'il convient

en tenant conversation. Prononcez votre propre nom si
l'occasion s'en présente, afin que la conversation soit ren-
due plus personnelle.

4. Obtenez le numéro du téléphone du consomma-

5. Demandez au client de vous appeler personnelle-
aient si l'on ne s'occupe pas promptement de la plainte
ou de la demande.

6. Faites paraître que vous donnez au client votre
attention personnelle. Celà prend moins de temps de lui
donner tout le temps qu'il désire, au téléphone et de pla-
cer ensuite clairement sa demande dans le rayon propre,
qu'il n'en faut de lui -faire.-épéter ses appels en diffé-
rents temps parce qu'il n'aura pas obtenu une information
c'omplète la première fois. En général répondez à toutes
les demandes par "Oui" et faites vos exceptions et modi-
fications après.

8. Conidérez comme un privilège de voir à ce que
la demande reçoive une attention convenable.

9. ,Parlez au point de vue du consommateur.
10. En terminant une conversation remerciez tou-

jours le consommateur d'avoir eu l'occasion de vous occu-
per de -sa demande. Remerciez-le par son nom et ne
manquez pas de lui donner votre nom et lotre rayon, de
sorte qu'il pourra vous appeler de nouveau sila demande
n'a -pas reçu une attention convenable.

11. En référant un client là un autre rayon, ne man-
quez pas de lui donner le nom de la personne à qui il
parlera dans son rayon. Ne manquez pas de vous assurer
de la demande avant -de le référer à un autre rayon, pour
éviter l'erreur que vous pourriez iaire en 'e réfrant à un
mauvais rayon.

12. Rappelez-vous que les clients qui nons appellent
par téléphone obtiennent leur impression bonne ou mau-
taise de la firme, par la manière dont vous leur parles et
que nous voulons que vous nous aidiez à faire cette. im-
'>ression bonne.

n
. o .

EN CONVENTION

Les voyageurs de MeArthur Irwin Limited sont en
. nvention cette semaine.

Le personnel de R. G. Long & Co. Ltd s'est réuni en
:-uvention également au cours de la piésente semaine.

NOTRE SERVICE D'INFORMATION
La Conception.

Vous i'obligeriez beaucoup en me disant a 'je suie
obligé de charger la taxe de luxe à mes clients sur les
articles suivants: huile die foie de morue préparée, vin
fr et quinine, essences de vanille et autres, vêtements dé
mackinaw pour hommes de 'hantiers et pantalons d'é-
toffe, vaisselle blanche.

Réponse-Il n'y a pas de taxe de luxe sur l'huile
. foie de morue préparée, sur les vêtements de mnackinaw
1our hommes de chantiers et pantalons d'étoffe ni sur la
v-iisselle blanche et les essences de vanille et autres. Le
vin de fer et quinine y sont sujets, mais le manufactu-
rere se chargent de la régler et les détaillants n'ont pas
à s'en occuper.

o
UN EXEMPLE FORT ENCOURAGEANT

Récemment, la Salada Tes Company of Canada, Iii-
mited, pour décharger du fardeau de la baisse ses nom-
breux clients de détail a consenti à reprendre la marchan-
dise livrée piécédemment à prix plus élevé et à perdre
5 cents sur chaque livre de thé retournée, prenant à sa

<harge le tansport de retour et la livraison du thé new
veau. \

Voilà certes un exemple fort encourageant pour le
'-ommerce de détail, et sans demander que tous les manu-
fucturiers adoptent pareille méthode, chose qui serait
matériellement impossible dans bien des mse, on pourrait
désirer qu'ils s'inspirent de cet esprit de coopération avec
ceux qui sont. les distributeurs actifs de lears produits et
q a'ils prennent leurs intérêts autant que faire se peut. •

Strictement parlant, le geste de la .Balada Tea est
inspiré par. un ,louable principe :de justice. Il ne fait
aucun doute que lorsque les -cours ont monté nombre de
-manufactariers qui, par le caractère name de leur fabri-
cation sont obligés d'avoir-de gros stocks en réserve, n:t
bénpficié largement des augmentations successives qtii se
sont produites et ont réalisé de la sorte d'importants bé-
iéfices. Qu'ils dassent aujourd'hui quelqres .concessions,
ce rn'est 'l& que bien naturel. et le, commerce apprécierait
fort la généralisation d'une pratique qui n'a pas manqué
d'être commentée très favorablement par le commerçante.
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L'inventaire de cette année dans le commerce de quincail-
lerie revêt un caractère particulier.

inventaire à prix légitimes - la marque des mar-
chandise d'après les chiffres établis sur la va-
leur actuelle - Perspective des affaires - De
nouvelles conditions à envisageér-Conflance en
l'avenir-Les commandes du printemps-Plans
et améliorations pour la Nouvelle Année.

(Par un gérant de magasin)

Lorsque le gouvernement donna l'option aux nier-
chande d& calculer leurs inventaires sur base de@ dem ierz
prix coûtants ou aux ,prix qui prévalaient au premier jin-
vier, plu9ieurs des znaxchands optéront' pour la première
méthode, *croyant oans doute que ce Serait 'pour leur plu-,
grand avantage. Cest ce qui avait vraiment été le casý pen-
dant éplusieurs années aloirs que les prix avaient graduel-
lament augmenbt, et les marchands avaient alors l'avanta-
ge de calculer les marchandises à dee prix .Plu-. bas que
leur valeur actuelle.

Maintenant que 'les prix plus bas doinent sur plu-
sieuTs branche de marchandises, ces maTchands éprouvent
un lésavantage parce que la méthode d'abord adoptée,
avait-il été entenidu, devait être suivie pour les inventaire,,
subséquents. Il importe pueu que lee inventaire-. aient étA
pris au dernier prix coûtant ou au prix du xnardhé du Pre-
mier janvier, car cela rervient à peu près au même, en ver-
tu. de Ji loide compensationez. Toutefois, commue question
de 'vraie méthode d'affaire et de vrai rapport, il aurait
été sans doute mieux poIrr toua, si le gourernemnt eut
donné ordre de faire tous les inventaires aux Prix gêné-
raux du marché, mmn tenir compte 'des prix d'achats.

En traitant de la question de l'inventgire annuel duns
le pa-sé, le gérant du magasin a toujours considéré que la
rréthode juste et légitime de faire l'inventai"e, était de
se baser sur les prix dlu marché au 'premier janvier, eans
avoir, égard &'ù prix coftant au moment ie l'achat. L'inven-
taire conà-zte qà faire un rapport de la valeur utuel1'e deg
marchandises et il ne devrait pas y a'voir de déception à
ce sujet. Si un hommnse -possède une maison d'aff!aire flo-
.riPanie et qu'il veut la vendre, il n'y a certainement Pa,;
d'autre* moyen pour trou.ver la vraie valeur dur stock ven-
dable que de cakuler les mi'archandiffs au prix- dui marchë.
Sans doute, lorsu'il s'agit de 'vieillies modies, de mnar chan-
dise défectuenees et - invenýdable;, ecelles-ci -devraent etre
évalu'6ee gnpou 'wentaire et nianluées à des prix de ven-
tes 'basés eur cms chiffreq, dé Porte qu'il serait facile d'en
dispcr popeet

IioraqWiil s 'agit de Yendre des marichauffifes su le
rouriptoir, il est vraiment de l'intérêt du mrchanddel
faire à &0~ prix bRasé sur le coùt actuel, mêmie il perd
une partie de es profite ou s'il Mb~it une Perte réelle sur
certaines mardràriis. Les qulucaillierg détaillante ont

niisé 'de jolis profits à différentes époques durant les
cinq dernières années en suivant le@ marché@ à la hausse,
conune ils étaient justifiés de le faire, et maintenant l'heu-
re est venue pour -eux de jouer franc jeu, non parce que ce-
lit pourrait être une meilleure politique pour eux, mais par-
ce que c'est juste. Les3 consommnateurs ont le droit dêt're
traités loyalement. C'est une mieérable règle que celle qui
ne favorive qie -les marciiands. Heureusement pour le paye,
le commierce de la quincaillerie est aux mains d'hommes
sérieux et digne3 de confiance. Des hommes qui ne jouent
pas au c«nxrerce pour leurs seuls avantages.

IA Perspective.

Les grandes m&nufactures, les nmarchîanids d'e groe et de
détail du pays onrviennent qu'il n'y a rien de bien mau-
vais dans le monde es affairies. Ils dicient, que noue pas-
sons par un rajustement, un retour aux conditions d'avant
guerre et que ce chiangenment cau?e de la crainte à un
grand nombre. Il se fait une réaction naturelle d'une pé-
rijoe de prix éleéà, de travail abondant à gros salaires
et de ra-4pil-laoe effréné. Le ùommerce général du 'pays S
fixe à un nouveau niveau, d'où il devra aller de l'avant,
,parce que nous ecii2Tes un grand 'peuple prospère qui nma-
nu facture, vend, achète -et consommne des nu.rchandioew
plus que toute autre nation du monde.

Ce qu'il nous faut le p43~ à tous, c'est de l'optiimieme
et une grande confiance. Ce eont -des qualités que nous pos-
sédont3 généralement et naturelloement, et c'est maintenant
le temps d'en faire usage p>Iiu que jamais.

Les cinq dernières année,; ont été dies années de ven-
tes; l'homnme qui poffsédait d'es mardhandiso 3 n'avait pas
de peine à en di0poger, parce que daiig bien dew -ou le
prix n'était qu'une conefidération secondaire. -Maintenant
les temps sont changé3, et l'acheteur à toujours sa quls-
tion prête:- "Quel est le prix ?"

Bien que, dans la quincaillerie les prix n'aient pas au-
tant diminué que dan3. dautres brandhef de marchandiffl,
il y a euî cependant dles réductions ma~rquées; par exemiple
sur lesl boulons de machine, sur lio. viý, les boulons de voi-
tuoe, les clous, le verre et l'huile dé lin, le 'prix die t~ous
cez articles ayant considérablement baissé depuis quelques

Opinions des .Commerçants

Les quelques 'vingt principaux marahunèd de ferronne-
rie récemment interrogês par un gérant'de magasin- Sie
sont généralement montré, <optmi t quapnt à l'mvnir.
Lat plupart d'entre -eux ont décllaré que pendint l'anné6e,
il n'y aurait pas de Changement. mnatériel sur leg outils de
mécaniciebis et la ferrnnerie de woestnidô.

'Un certain nomre de ces marcda> ëon:ine bien'
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d'autres par tout le ps.yM, ont montré îleur confiance en
l'avenir, en faisant leurs conunandes pour les prlEine'
six-mois, ds u madmdioe qu'le ont @laée dans leurù
m~auains et dans leure* entrepôts, pour le cmnmerce, du
priatienps. Dans quel1ques cau, lès manufaeturiecia et les
jobber ont aidé à faire placer sur les ivres des comman-
deà considéables die *marcbandiees qui ont été expédiées
après le 'prunier jan-vift wec prix garantis contre'la bais-
se pour plhlsieure mnois à venir et danis quelques cas pour
jues'u dtrnier jour de juillet.

*la manière d'ont la plus grande corporation de l'acier
a conduit ffl immenses affaires a toujours été d'un grand
secouïre au coimmerce de la ferronnerie. Cem qui sont -au
courant de la mani4re dont elle a réglé les prix pendant
les deux dernières années croient qu'elle continuera à être
le rempart qui ezupëoher' a démoralisation de oette in-
duâtrie.

Amélioration du Service.

Vers le qpilieu. de janvier, les marchands détaillants
de ferronnerie devraient avoir terminé leur iniventaire de
1920. %l devraient avoir des rapports- complets comme
références et êtw, prt à préparer leurs plana nour la
nouvelle année. Le 'but que l'on 0e propose, toujours c'est
d'avoir plu, d'affaires et moins de frais de vente.

Le marchand qui réussit ee réjouit de tefps en temps
de e succè@, mais il n'est jamais pleinement satisfait et
ne devrait pas l'étre. Il lui 'reste toujours quelque, choSe
de plus à accomuplir. Il se itnd cnmpte queledéveloppe-
ment de son commerc dépend de la satisfaction donnée à
ses climet et 'il s'eforce de maintenir et dI'augmenter @on
coimmere en donnant de bonnes valeurs et un 'bon service.
Un marchand dépense 'beaucoup &#aigent en annonce pour
amener la clientèle à son mageoin, et il est de son devoir
de voir à ce qu'e oit'servie de façon expéditive.

Ausstôt après l'inventaire, la saison de l'année où~
le «ommerce e3t le plu tranquille chez les détaillants, un
examen complet 'de tout l'équipement du magasin devrait
être fait. Dams aentrept il (pourrait se trouver plusieurs
améliorations à faire qipermettraient de sortir le'stock
sans perte de temps. Une tournée dans le soubassement
vous révelera que vous tenez. encore vos huiles et autres
liquides d'après les anciennei manières. CeS barils dvec
robinets. signifient .une porte de marchandie, perte kle
temps et dans* bien àes Cui perte de pratiqus> qui *M veu-
lent pas atteàare le -temps n6oeasre *iu«il voulsl faudra
pour leur livrer cette pinte dluile ou de tArébenlhine qu'ils
ont P.ommand&e. Ce3 cliente. ne. reviendront plus.au maga-
,in.s*ils peuvent d'en empêcher ;* il iront chez' le. xnorcand
qui a* tutes se,; marchaudi ses dons. des técet4cloe mo1de.r.
nes -avee ..robinemesure: et qui a même "ur, les ,rayon3; de
son magasin des boute-ille3s de- différentes grandeurs rem-
p!ies étiquetéeset prêtes à livrer.

.Une visite à- votre granide salle die vente (pourrait
vous ratppeler des améliorations- que voue pourriez faire
danm -votre métMode .4' asier et de mesurer vos.
tiesw de fg',de fer, il n'y a pas d',ez(mmenon plus- pour

ouvrir des paquets de vie alors que des compurtiments
pourraient être facilement faits pfur les i'ecsv. [1y a
aussi les accessoires d'automobileïa que voua avez a;iôutée
à votre. stock et que -voue avez trouvés étre une branche
payante de votre conmme.* Votre'stock s'est augmenté
en raison de l'augnmtation des demandea et pendant la
saison affaiée voctre magain est devenu quelque peu em-
combré et les marohandioe mélangées. Faites un bon exa-
men. Aohetez ou faites faime les futures néouares pour
les reoevir et créez un rayon distinc, de sorte que l'au-
tomobiliste en entrant dans votre magasin verra de. suite
que vous avez -en miain un stock daoce&.ýoiroe et qu'il est
placé de telle sorte que vous pouvez le oervirprmptenent.

Dans l'installation de nouveaux équipenit3 et dîans
Je réarrangement de votre stock, faites de 'votre mieux pour
avoir toutes les marclEndibes po3iIbles sur votre plan-
cher principal. Oela -vous assure ra un service idéal, enpê-
'hema votre persnnel d'être disperse duns le soubassement,
'enribpt et lus étages ipérieurs et montrera aux gens 'de

votre localité ques vous êtes, un homm daffaires.
Le marchad4ui garde un équipement moderne et

qui sait qu'il .pMe par lui-même ne doit pua craingre les
svLatèma de maegasins à etwccursa1ee dont on entent tant
-parler de nos jours

Marchandises à Commander.

Un coup 1d"oeil sur l'inventaire facilitera le moyen-de
faire ses commandes pour plusieurs8 branches de marclian-
disez Cet inventaire peut être fait dans le moie de ja-
'vier, et les commanidés -faites en bonne saison, de sorte que
,le stock gers prêt à être livré 'bien avant les commandes
du printemps.

On a souvent demandé au gérant de magWi @'il
gardait des rapports perpétuels de stock pour le-i mar-
chanils détaillante d'e ferronnerie, et. il a toujours répondn
qu'il était hors de question de tenir de tels, records. Il est
recommandé toutefois de garder lin recorddes. principaux
articivi de saison, tels que torfieuses de pelouse, boyaux
d'arrosage, houx, congélateurs, patine, traineaux, etc., afin
que le marchand puisse avoir, prête pour y référer, une
liste du stock qu'il avait einmin le premier janvier ainsi
que me différente achats durant l'année, en sorte -que se
premières commandes de la saison, et sm commandes
-ubséquentes puissent être faites de façon Intelligente.

Le marchand de détail de ferronnerie, qui a un stock
de ,vingt-cinq maille, dollars environ, comprenant près de
quinze mille items, ne serait~ pas justiiuble de tenir un
record >perpétuel de son stock Celà pourrait être fait, mais
il faudfrait y faire une dépense d'argent; et de- temps pro-*
hibitive. Par exemple, prenons -le ceu d'un client qui 'de-.
manderait quelques vis de, différente% grandeurs,, un Pa-
quet de ibraquettes, quelques livres de clous et une paire
de crochets pour corde à linge avec vig niécesires, pour -les
poser, le tout forzant; une -facture d'environ cinqumýnte
pouis; le tenvps'qei'l faudrait au commis .pour~ faire ce re-
cord:l'emp"cerait td'<Menir- un meilleur salaire et- las-.
serait la* pratique au point qu'd. ne reviendrait Plus.
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Marchandss défectueuses

Iin-ventaire ifait connaitre les marchandise,- défec-
tueuses qui se soàt- accumulées perdant l'ané. Quelques-
umie de ce marchandigims ont été garanties, de sorte qu'ellés
doivent *êti renvoyées 'pour être remnplacéee ou. portées à
votre créd* dans, les livres de la maison qui vous les a

il -y a '-aussi les3 marchandises que le marchand a rem-
placé&î P'our certain8 oÈèieùts pau justifiables de faire ces
réclamationse. Le marchand toutefois a été libéral dans
ces ceu parce qu'il croit quiýl est de bonne politique de ne
pas discuter avec @% clients pour ne pa3 perdire leur pra-
tique. Il er6it au dicton .qui a fait la grande maion Mer-
"hl'Field Co>., %-"'e client a toujours raison."

Le marchand peut très bien mettre à la ferraille de
maromoidmedéfec-tueuveg qu'il ne put faire remplacer
par la maison qui les lui a -vendue@ et porter cette perte
au ompte.àega annonces. Il n'y a pas d'annonce'qui vaut
cele du client satisfait, qui, à chaque foie que l'occasion
s'en <pré9entEra% parlera en bien dù magasin qui lie traite
bien.

Le Prix du Stock.

Une autre corvée qui vient après l'inventaire et qui
peut faire passer plusieiir.3 jouus et plusieurs soirées très
avLanagimement cest le trevail de la révision des prix sur
toutes les anarohaiJ&ises. Les prix devraient être marqurés
très clairement sut toutes les étiquettes. des marchandifes
et de_- échantillons. Les prix de toutes sortes de vis de-
vraient être nmarquiée clairement à la grose ou à la don-
%aine afin quxe le commis n'ait pas à faire de calcul. La
même méthode devrait exister pour les écroux à voiture,
les olnle prix d'un article, duine douzaine, d'une
centaine devant être marqués.

Te gérant dua magasin conseille d'aopter pour niar-
q uer lez prix un système qui fera disparaître la marque
des paquets originsuux. 'Ce n'est certainement pas moderne
de marquer chaque botte d'oeillets,' et chaque paquet de
braquettes du nmgain. Une telle manière de marquer le;
-prix signifie beaucoup de travail, non seulement à la ré-
ception des manchandises mais lorsque les prix ont chan-
gé, il faut encore..plu de temps pour faire les corrections.
Si les prix de3 clous à,malle ont,ét6 marquée sur une éti-
quette, une gimple rature et une nouvelle marque devraient
miff ire pour indiquer,, JeB prix du- reste des -marchandises
senvbl4ble. qu'ilY y. aen tc.

Dan, 'nl magasin. de détail d. .quicaâlerie, il n'est
pas néoxesssea 'voir' :.O*e,.oflt d iarcbaiid isesesur les'
écatl .jet èur -létiquette Ae -pi,.qvise trouvent
partout dane omaajpme qut tlevendçur'.na qme
ra;,rp de connaître le prix coûtant. Le gérant devrait avoir

'à son bbTreau un-1livre en feuillets détachée contenant n
récord complet de tous I4 artiles qu'il a dans son magaa-
sin, l'e:vcompe, le coût, le prix '<l. vente, a date du dlei'
nier achat aussi bien. que'le nom de la Mison où il a
achetê* 'Avec uni. pareil!, livre -gardé en bon état, il peut

endredi 14 janvier 1921 87

dbnner des informations promptes de son bureau. Dan le
même bureau il pourra faire la «rifieation deïS Prix OUT les
derniers envoi&.

Le Commerce.

Pendent les années passées le commerce est venu fa,
vilemnent pour un grand nombre de marchands de ferron-
nerie, les ommuandes étaient nombreuses et fortes. Les
marchande qui avaient des stocks, dee crédits, établis et de
bonnes connections commerciales, ont fait de@ affaires &>or.
Dans bien des cas ils ont été étonnés eux-'mênmes du vo-
lumne de leur commerce.

Noue revenons graduellement à l'état normal, et nous
devons maintenant solliciter les connnandeiý conmne aux
jour.; d'avant-guerrc. Les nations du monde ne sont plus
sur le chemin de la guerre, mais les marchands entrepre-
nanîts et les manufacturiers le sont. 1l3 savent que le comn-
merce et toujours à celui qui le cherche et -leurs plus hu-
bilez -vendeurs sont maintenant au travail.

Les marchands progreseifs de ferronnerie-ge rendent
compte du changement de conditions dans 103 affaires du
monde et essaient de s'eMarer du commerce dans leum
localités. 11- font de grandes, améliorations dans leurs mai-
gasins. Ils portent plus d'attention à l'annonce et à l'éta-
lage de lieur vitrfie. Dans les endroits où il3 ont sollicité
la clientèle des fernmiers, des constructeurs et de-; manu-
factures, quelques-uns ont déclarë qu'à 1'aenir ils. solli-
citeraient encore ce conmmerce d'une manière pius eysténie-
tique qpue par le passé.

113 augmentent leurs stocks, le claseilfient. mieux et
Vaseortissent mieux. 11,9 se rendent compte des poSsibili-
té.; d'une augmentation d'affaires et offrent à leur clien-
tèle une grande variété de marchandises qui sont mainte-
nant reconnues comme faisant partie du comimerce de
quincaillerie. Cela est évident d'après les rapport,3 récents
de commierçants dé toutes les partie@ du pays, 'envOYé.3 au
Prix-Courant. Au nombre de ces nouveaux alrtie2lea @e
trouvent un 'grand nonmbre d'acce-e-oires d'automoile,
d'articles de sport, peintures,. jouets et accessoires élec-
triques.

o

FABRIQUE DE PNEUS INCAPABLE DE DIS-
TRIBUER SON. DIVIDENDE

La "Goodyëar Tire and, Rubber (Cy." a' annoncé. ces
jours derniers, un déficit de $15,647,653 .pour 'l'?an.née' se
terminant le 31 octobre; dane coenprend're, 'autreà -défi-
cite prévus au montant 'de $19,00,000. La- coipagnie
a vendlu cette année pour $20,0,000Ofl.

Les directeurs ont décidé de suspendre le paiement
du dividende trimestriel régulier sur le stock privilégié,
lequel était payable samedi dernier. Aucune distribution
ne sera faite aux actionnaires avant une réorganisation
complète de la compagnie.
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COMMENT AMENAGER UNE VITRINE AVEC
• DES COUVERTURES DE PLANCHER

- HYGIENIQUES

-De bons résultats sont obtenus avec une vitrine bien
comprise et bien aménagée-Ceci et pratiquement vrai
dans une ville où ine cité où des centaines de milliers de
personnes,-clients en perspective-passent journellement.
Lt les couvertures de plancher hygiéniques se prêtent
io&ialement bien à un étalage.

Peu d'accessoires sont nécessaires. _Après avoir choi-
ei plusieurs rouleaux ou parties de rouleaux d'autant de
modèles qu'on désire. montrer, et quelques carpettes en
l'noleum et en prélart, il est préférable de faire un choix
des quelques accessoires d'étalage indispensables. C'est
dec la sélection et de l'emploi de ceux-ci que dépend le
enéuès d l'étalage, car à moine de faire ici et là quelques
1ltàils de goût, l'étalage manquera son but.

Le matériel qui est probablement le plus facile à ob-
tenir, sera des manches de vieux balais. Sciez-les de
pleine longueur, après avoir préparé des~morceaux de
bois carrés, disons de 8"X8". Au centre de ces plan-
chettes, plantez un clou de deux pouces pour fixer le
n anche à la planche. Coupez ensuite l'autre bout du
!ranche à -un angle de 45 degrés. et attachez-y un mor-
eeau de bois semblable A celui employé pour la base, ou
faites un morceau rond de 9 à 10 pouces de diamètre.
I orsque vous avez ainsi préparé ces fixtures de la gran-
deur voulue et en nombre voulu, vous êtes capables le
les placer un peu plus tard.

Le fond qui est toujours important sera alors fait
avec une carpette choisie en linoleum ou en prélart. Celle-
ei peut être attachée à l'arrière de la vitrine avec des
¡etites pointes de taille 18 environ, de façon à ne pas
détériorer la carpette. Une fois en place, avec une autre
an1 bout de la vitrine, une plus étroite suivant la largeur
de la vitrine, vous avez terminé une partie importante de
votre travail. Il serait bon aussi de placer tout d'abord
ure carpette à terre.

Les rouleaux ou parties de rouleaux de linoleum et
:e prélarts doivent maintenant être placés. Ceux qui
sont les plus larges seront placés debout vers le fond de
la vitrine. Ceux plus étroits peuvent être placés de façon
à être présentés le mieux possible et la disposition en
gradins, une fois terminée, offrira un effet attrayant.
Sur le dessus de quelques rouleaux, il sera bon de placer
horizontalement des rouleaux de tapis d'escalier ou de
passage. -

Viennent maintenant les petites fixtures. Placez-les
à intervalles 'voulus; avec de petits échantillons épinglés
oIt'ncloués, se dépassant l'un -l'autre à des angles conve-
nàbles,:t offrant aux. piétons intéressés quelque chose de
différent à voir, et un petit échantillon de chacun des
modèles ei stock. Le but aura été, naturellement, de
fnire un étalage aussi attrayant que possible et provo-
quant les ventes. Chacune des'pancartes paraîtra mieux
tzi elle et.fixée là l'un des petite supports ci-dessus décrits.

Avant de considérer cette vitrine comme terminée, il

raudra préparer deux ou trois pancartes proprement let-
rées: "Le Linoleum est durable et hygiénique", "Nous

vendons de nombreux jolis destin", "Exposition au myon
au premier étage". Ces phrases devraient étre repro-
duites sur une. pancarte et sur les autres on devrait don-
ner les prix et quelques détails au sujet du stock en
maias, des prix, etc.

Pour récolter le plus grand bénéfice de cet étalage,
i sera bon de préparer une annonce spéciale à insérer

dans le journal local pour faire une petite campagne.
Cet effort donnera des résultats payants.

o

NOTES DIVERSES SUR LAUTOMOBILE

On estime qu'il y aura 12,000,000 d'automobiles on
service aux Etats-Unis en 1922.

* * s
Le gouvernement anglais a passé à la, maison Rolls-

Royce une inportante commande de châssis pour auto-
mobiles blindées destinées A la Mésopotamie.

* * e

A Akron, Ohio, un pneu complet est iabriqué toutes
les deux secondes.

* * *

Sur la totalité des voitures en circulation dans le
monde, 7% seulement se trouvent en Europe.

Il y a 75,000 voitures automobiles en Allemagne.
* * s

Il y a en Finlande 950 voitures de tourisme,. 70 car
niions et 50 motocyclettes.

* e *
Une compagnie de chemin de fer de l'Arizona a mis

en service un auto sur rail. Un camion White avec carres-
serie pour 25 personnes n'a reçu d'autres transformation
que celles de ses rouesý, qui sont celles d'un wagon à mar-
chandise, deux autres roues pleines à l'arrière et notre
voiture fait son 40 milles, ce qui est beau.

Une revue américaine ne traitant que des machines
de ferme, donnait dernièrement ces notes très intéres-
santes :

Automobiles enregistrées sur les fermes en
juin 1919 . .'. . . . . . . . . . 2,466,475

Voitures de passagers . . . . . . . . . . 2,366,475
Voitures commerciales en comptant les

camions . . . . . . . . . . . . . . . . . 100,000
Fermiers ayant 2 voitures ou plus. -. . e 100,000'
Fermiers propriétaires d'une voiture de

passagers et camion ... ..... 90,000
Nombre de fermiers acheteurs certaine en

1920 . . . . . . . .. . . . . . . . 1,000,000
'Nombre de fermiers acheteurs certains

dans les 8 prochaines années . . . 8,500,000

. Vè1.-ý V-ýýNO, 2 -1.88
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192 IJTUNE .GROSSE ANNER DANS

L'INDUSTRIE DE L'AUTOMOBILE

Oontrairernent à l'opinion généroJe qu'il y a eu une
diminution conîsidérale dans le commerce de i'ýut«mobi1e
pendant Y-anike 1920, par muite de la période de calme
manifestée vers la fin de l'année. On remarque que 1920
fut la plus grmso année d'affaires d'autxomobgi qu'il y ait
jamais eue au Canada. C%acune des neu~f 'provinces du
Canaâa fait rapport, d'une augmentation dans le nombre
des vôhicuW0moteur en usage. Galculant l'augmentation
fur une base de p"uontage, la Colombie Anglaiae tient la
tête avec un.es augmentation de 43.5, pouT 100 sur les enre-
g:8tremelita de 1919. L'augmentation -de 'Ontario est de
30 pour, 100).

Li automoWies et trucko enregistrée dams tout le Do-
ninion 'de janvier à novembre 1920 se chiffraient à 408,-
999. De ce noirnbecelles, des provinces qui mettent à part
les trucloe à moteurs dans-l'ours ènregkstrements-iiidýquent-
qu',au nioinas 23,574 de ces enregistrements sont pour der
truck». On prétend qu'il y a approximativement 380,325
automnobiles à pam.ge et 28,674 trucks au Canada. On
note ausei une augmentation dans le nombre de@ motocy-
dlettes en ltege au Cant »da qui représentent aujourd'hui un
enregýjstrement de 10,311.

Augmentation par provinces

L'augmentation due les enregistrements. par 'provin-
ce,; est comme suit :--cn 1919, le8 enregistrements d'Onta-
rio augmentaient de 23,400 sur les chi!ffres de l'année pr-
cédente: en 1920, l'augmentation sur 1919 était de 44,600.
Le6 enregktr«mente de Québec augmentaient de 8,994 en
1919 et de 9,913 en 1920. Lèq enregistrements de la Non-
vel'e Eco>se augmentaient de 1,797 en 1919 et de 3,040
en 192,0. Las enregistrements de l'Ile dmu Prince Edouard
augmentaient de 518 en 1919, contre 419 en 1920; -le Mt-
n'toba accSait Unm augmnstation de 5,774 en 1919 et de
7,159 en 1920; la 'Saakatffiwan a'vait une augmentation
de 7,511 en 1919 et de 4,958 en 1920 -- l'Alberta montrait
une augmentation de 4,500 en *1919 et en 1920; îles enrre-
giobrerent 3 de Comnbie Anglaise augmentaient de 3,672
en 1919 et de 8,500 en 1920..

Enregistrements totaux.

Les enregistrements totaux pour 1919 et 1920 sont
comme suit.-
Prvinces
Ontario . .

Qu. .c . .
Nouv elle ..o.s....
Nouveau Brunsewick .....
fle du Prince -Edouard .-. .

Manio ta.ba.. .....
Saka thewn,.an .. ...

M bet . ... a......
Ooombie Anglaise ....

1919
132,000

34,987
9Y900
8,061

999.
29,163
54,750

19,500

1920
176,600

44,900
12,45
11,101

1,418
36,322
59,700
38,500
28,000

Développement du eonmre d'accouolz"p

Cn3 chiffres repréQentent un développenent vraient
ramarquable et il n'est pis suwpreumt.que lu LOiaues
se montrent fiers de cette industrie. N'on aétnèent ot
indu1rie donne de l'emploi à des miljier8 de .M&îàuiý
dans les manu'facture dl'autômbiles, mais ell' j"ire'
beaucoup d'affaire au' industries 9ubM4iies telles que
celles des pneumatique8 et autres ac«oiSr huile, et.Le
développement du commerce d'aoee-oirs , ~ au
Canada a suivi le &éveloppemept de 1'indbqtii
bile et la probabilité que les enisl.. an~
dépaseeront le demi-million au Cenia enen
une augmenttiocn proportionnelle d

De cmee tatistiijuee, le mi.rhaçid% de. ferrpi,4
pays peuvent imaginer ce que peuit devyziT.,l m, MM%
d'axecssoireqi d'automoý>ilçe s'ils -veulent se -dn.er, laý eîý,
d'en prendre eoin.,

L'ANNONCE TRO1DWEUSE CAUSE DU. TORT AU
COMMERCE DES *PNEU14[Affluff...

Le commerce dies pneumatiques dans son eneemb1e a
subi évidemment de5 dommuages pêr la pubileité tciçén,
faite par certains marihande vendant les ýeuwathji1 'rà
fond us et les pneus dits <'seconds de fabi*que".' TI'lli est
la conclueion d'un bulletin qui 'vient d'14tre pulié d le
Comité National de Vigilance des Clubs Aeocié» de Pulgi,
cité, ba.:ée mur des enquêtes de ce comité.

"Il n'y a ipae d'objection faite à la vente ds pneunne.
tiques refondue, ou "seconds", vendu» coimne tels! 11cy ,a
un marohé légitime pour ces rnmrchandissi," klt le, Cothité,
eni romnen tant le faits die son builletin. 'iMais ce-sonf7 ë;
repr&entations cous lesquelles ile sont vendun qui~ omià-
tituent une sérieuse menace à -la confiance du pui* ~
toute publicité de pneumatiques.

Au lien <le donner les faits compltd, qui montreraient
véritablement le véritable caralctère des pù0àtqe<. éW-
ferte en vente, des miarbaniâ, soit. par irfn fik
soit intentionnellement ignorent ces faits et l~~tBn
Li une impression trompeuse ise produire.

"Lws manu.facturiers sont un peu à blimer ?Sur l'u-
FOage excewéif du mot "iseconds;" 'pa4i t 'que qUIJ lupiý
uns d'entre eux ont vendu dès surp4u 'd&dt ék'i'e
lignes aibandonnée.* çn peymet4at qu'on dénonmé ces Ëà
matiques, des "smcnds'J à caueuA 1eýi aïr~l 1o~
leur aspet pa-pé, dlu dtengement de leuÉ e'xpreité ou 'de
leur eur-production. 'Un '<eni. a tient, 'en Y"bli fi>
une catégorie de pneus dfectueux et e dfniode
vrait être maintenue fermement.

"Lesl pneu3 refond"s ou retonstruiite sot coimmU2l
nment Bippelý '<obeqement' e» oqui, 'idôn à eiit"i :
au leteur qu'il obtient un pneu atique svec uÏb keA6 ',t'
supplémentaire au liueu- d'ua pneu de "econ&..~if"~

LE ýRR1X- COURANT, vendre& 14 janvier 1921 -
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en ceupat-deu tieopp)eu Umé% et en joignant lms deux
parties les moins bséoe dit le -comité.

"e censure pra±iquêe -par de tee -Publications force
les annonceurs à epéifier que cem pneumatiques sont re-
fondus ou rebith, jmais cm. publicatko ne sont pa s uf-
f IMmie nt grand en nombre pour chèquer l'abus; qui est
trée répandu.

Milléatge 'garanti sur "seconds"

"Dýes garanties de milléage excepti onnel sont donnéek;
invariqblement sur les pneus refaits et sur les seconds, mais
ce ne Sont là que promese de vendeurs et promesses
trompeuses car elles n'offrent que de remplacer tout pneu-
matique ne fournîssant Ma le milléage spécifié, par un
-Pneumatique de la niême sorte, à moitié prix. Cela parait
correct, mais lPempgrienve montre qu'i en eut tout au-
trement. Iarithmétique élémentaire mcntre le coùt du mil-
lMage sur une base énoie'ài les pneus éclatent aa bout
de quelques centaines de mille% ce qui arrive ovent.

"Comparer le8 prix des pneus refaits ou seconds avec
-les prix des -pneu de premier cidre de fabrication réputée
est une autre pratique commune et *d6ovante que certains
marchands emploient" dit le rapport du. comité. Il pré-
tend 'qu'il est faux de proclamer que kas pneus refaits ou
seconds se vendent à groses réductions des listes de prix,
attendu que ces lIgneg n'ont pas de lis tes de prix et n'en
ont jamais eue@. Ces pneus se 'vendent pour ce qu'ils va-
lent et ce n'est qu'urne quietion de chance.

"eu vent. du ipneutique à un dollar est un autre
moyen de tromperie sàr le prix de ces pnatiques", sou-
tient le comité. "Pane cg vente% il est donné au client un
pnenatjque supplémentaire -pour $1.00 pourvu qu'il achè-
te d'abord un pneu 'au plein prix de -la liste. En de tels
oas, deux pniumatiquoe doiwent étre achetés et en aucune
manière un seul pneu est vendu pour un dollar. L'emploi
de la liste de prix erronée phui le dollar donne au vendeur.
un bon prix pour chaque pneu.»

Finalement le bulletitn fait les recommandations sui-
vantes aux manufacturiers et distributeurs:

*"Aux manufacturiers: Les manufacturiers qui sont ja-
loux de leur réputation et et de celle de leur produit
peuvent s'asure une aide matérielle en refusant des clas,-
silications comme "passésde couleur" et en insistant pour
que les "fSnda"-de leur fabrication, quelle que soit la
raison de leur classement comme tels, ne soient annoncée
que comme '<second" supposés défectueux et non garantis.
Un~ .certain nombre de manufacturiers suive nt à présent

ctepolitique. Tous devrai»ent les imiter."
'<Aux, dstributeins: ls n marchands ou jobbers qui

sont déseu x. de mener leurs commerce sur des lignès ho'
nêtes peuvent montrer'comme échantillon et avec une dé-
claration franche, de qu'ils ont à vendre, abondonnant l'u-
sage de la comparaison trompeuse de la liste des prix, des

délrains d'économe énorme, des descriptions fausses de

"«secwmds et de*s"v vente de supercherie à $1,00 ou dg of-
f res d'occasions.>

LES CONSEIL DU VIEUX CHAUFFEUR

Les inspections fréquentes prolongent la durée des
voitures automobiles.

La mrajorité des automobilistes ou possesseurs de ca-
mnions automobilea ne se rend pas compte de Ikigenv
d'inspecter systématiquement et de lubrifier leurs véhicu-
le.s, afiii dVon obtenir les meilleurs reiMiements.

Il e«t de coutume en matière de chemins de fer, d'ins-
pecter une locomotive à grade vitesse à la fin de chaque
parcours de marche de 80 à 100 mies de longueur et une
locomotive à marchandises toum les 150 à 200 milles. Ce
travail est fait d'une façon si méthodique, qu'il se peut qu'
il y ait de cinq à six inepecteurs visitant -la locomotive; *en
m6rme tempF, chacun d'eux étant responsable pour le bon
fonctionnement d'un certain groupe de pièce.

Comme résultat de ces, inepections mitieuses, les lo-
comnotives. à voyageurq parcourent environ 125,000 miýBe,
sang avoir besoin de réparation, et celles à marchandises
100,000 milles. Il en est de même pour les châssis de ca-
mions automobiles et d'automobiles qui sont inspetês,
nettoyés et lubrifiés përiodiqieinent, -leur durée est prolon-
gée, zle chances de subir des pannes en route, est ré-
duite au minimum.

Roues en aluminium.

la fabrication des roues en aluminium, pour automo-
biles et camions automdilme, est un des développementsc
les plus récenté de l'iindustrie automobile américaine. On
assure que les résultate dei; épreuve0 de laboratoire et les
esais sur route, prouvent que des roues en aluminium
peuvent supporter tous les eiffortis, aussi bien que. les types
en bois, en fil@ métalliques ou à disque en acier actuels.
On leur attribue, de plus, des avantages considérables,.
en raison de la diminution du poiidé non-euspendu, . qui
réalise des économies d'exploitation importantes, telles qu'
augmentation de la charge rémundratiice, diminution des
réparations, économie de pneus et de combustible, ainsi que
des qualités de roulement plus aisé"

Ondit que des roues en alumnini!um pèsent environ la
moitié moins que celles d'autres types&

Le Vieux Chauffeur crbit que l'essai des roues en
aluminium est concluant et que les fabricants peuvent
avec avantage monter ces roues sur leurs voitures.

Le can oIi automobile de 5 tonnes est le meilleur
conûne dimension pour les ]!#~raisons de charbon

La dimension logique des camions ýautomobiles em-
ployéý à la livraison du charbon au détail a 6té déterminée
par les essais que nombre de marchands de charbon ont
entrepris Basés sur la comparaieon réelle du reviet pair
tonnie, ils ont prouvé dans la majeure partie des ous que
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type de 5 tonnes est le plus économique, même pour la
vraison des petites commandes.

Les maieons qui se servent de camion de 5 tonnes, et
nt utilisé ds camions de plus petite capacité se d&olarent
resque invariablement toutes en faveur de l'unité plus
arta,

L'expérience acquis par la Milwaukee-Western Fuel
>ampany, de Milwaukee, Wisconsin, qui exploite trente
amione automobis Pierce-Ariow de 5 tonnes, en est un
xemple frappant. Au cours du moi9 d'août, 1919, qui est
[n bon mois de comparaison, le parcours au mille de onze
amions, employés pour les livraisone au détail, s'est élevé
. 849 milles. Ils livrèrent au cours de cette période, 984
onnes en 202 voyages. En opposition à cette performance
omparons les unités de 2 tonnes employée3 à faire les
némes livraisons. Bien qu'un camion courant de 2 tonnes
oyagea 149 milles de plu, par mois, la moyenne des li-
raisons ne inonta qu?à 545 toimes-soit une quantité in-

ýrieure de moitié aux livraisons effectuées par le 5 tonnes
6urant.

Outillage de réparations.

Les propriétuires d'ateliers de réparations d'automo-
iles commenttent souvent l'erreur d'immobiliser inutile-
ient des capitaux, en achetant des naehines et dea outils,
ont ils ne se servent que de temps à autre.

I/outillage le plus nécessaire pour les travaux d'un
telier courant consiste d'un tour de dimensions moyennes,
our vérifier la précision des arbres, une fraiseuse, une
rceuse, et une meule à émeri, ainsi que les accessoires de

as machines. Un jeu complet d'outils ordinaires est es-
mtiel, il va de soi.

Avant d'installer de nouveileg machines, il est bon d'en
nidérer la nécessité sérieusement.

La magnéto.

Quoique fragiles, convenons que les magnétos actuel-
s ne sont pas trop une cause de pannes. Bien huilée',
ian protégées de 1%~umidité nous arrivens à faire une
ison sans trop nous inquiéter de l'état intérieur et puis-

ne tout va bien c'est avec juste raison que nous ne nous
venturons pas à ouvrir le ventre de cet organe délicat.

Avant ou pendant l'hiver un amateur peut parfaite-
îent faire la visite de sa magnéto et bien entendu noue
onseillone de bien répéter les file avant tout démontage.

En faisant l'opération avec méthode il est possible
de s'y retrouver et n'oubliez pas de procéder à sec. Essuya-
ge parfait de toutes les pièces, plots, rupteur, collecteur,
ete., vérification des charbons, les redresser à la lime don-
Pe, vérifier l'êcartement des vie platinées. Surtout pas d'es-
sence au pétrole sur le produit isolant couvrant votre in-
duit. Remontage en huilant avec le meilleur produit sur le
marché.

Grande attention à donner à l'axe dîe rupteur qui est
euent par san grippage la cause de pannes.

ndredi 14 janvier'1921

Si vous replacez votre magnéto sur la voiture, cou&-
vrez-la bien car durant tout l'hiver la fibre aura tendance
à gonfler par suite de l'humidité.

DANS LE DOMAINE DE L'AUTOMOBILE

Les mianufacturiers américains et anglais sont aux
prises pour la fourniture des milliers de tracteurs agrico-
les, camions et autres nécessaires aux grandes cultures de
cannes à sucre des Iles Formoses.

* * *

La Ford Motor Co. fait construire une manufacture
à KNansas City. 100 tracteurs du type Fordeon sortiront
chaque jour, et cela donnera du travail à 600 hommes.

Le mark allemand n'est pwe à la hausse, mais les voi-
tures en ce paye valent un prix-fou. Un touring-car Opel
(marque moyenne) 10 chevaux, se vend 104,000 marks,
une Benz (surchoix) 300,000. Au catalogue de la manu-
facture Benz, nous trouvons encore 30 HP. 165,000, et
45 HP. 185,000, et ceci sans pneus. Si vous désirez un
éclairage et un démarrage électrique vous avez cela dans
les 15,000 marks, et il est dit que les prix doivent monter.

0 * 0

Un inventeur de Chicago, M. Joseph B. Strauss, a
tout dernièrement fait une démonstration de son inven-
tion devant une commission d'ingénieurs des chemins de
fer. A un passage à niveau, il avait fait installer deux
piliers solides et en l'air se remarquait une sorte de bar-
rière faite de corde de bonne qualité. Un train est si-
gnalé, la barrière vient se placer coupant la route. Jusque-
là, rien de bien nouveau, mais admettons un auto lancé et
venant heurter une barrière en bois, neuf fois sur 10 elle
ne résiste pas, se casse et n'empéche nullement l'auto de
venir se mettre en tavers des rails. Avec la barrière flexi-
ble, l'auto à la même vitesse heurte l'obstacle, mais est
refoulé sans que les passagers en souffrent. Les essais
donnèrent satisfaction.

* * e

Nos moteurs ne sont pas encore ce qu'ils doivent
être à bien des pointe de vue, et c'est ce que prouve
M. Eugène Bournonville, ingénieur belge, qui a avec
succès remplacé 'les soupapes par une pièce unique qui
en tient -lieu.

Plus d'arbre à cames,,plus de poussoirs, de ressorts,

de clavettes, soupapes qui sont cassantes et absorbent une
partie de HP. que nous perdons par les commandes et.
frottement. Une sorte de cylindre ajouré remplace tout
cela et par une étude savante des points d'ouverture et
fermeture des orifices d'entrées de gaz ou échappement,
nous obtenons un bien meifleur rendement et infiniment
moins d'ennuis qu'avec la quantité de soupapes dont le.
progrès nous comble,
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L'Enregistrement des Au tomobiles montre une
augmentation constante

Les enregistrements d'automobiles au Canada, en a'unr 100), t'indir, que l'Ontario montrait l'augmentation
1919, s'élèvent à 341,396, soit presque cinq fois le nom- %irtuelle lit plus forte (113,080 enregistrements de 'plus)
bre de 1914. Ile du Prince Edouard a fait la plus e~ntre 1914 et 1919. Les chiffres par province pour le.
forte augmentation d'enregistrement en proportion (3,019 si.\ 41priîièreý; années sont:

Nombre de véhicules automobiles enregistrés.

Provinces 1914 1915 1916 1917 1918 1919
le du Prince Edouar~d..................... 31 34 50 303 639 967
Nouvelle-Ecosse, ........................ 1,324 1,841 3,012 5,350 iii0o 10,290«
Nouveau-Brunswick ....................... 1,328 1,900 2,965 5,251 6,434 8,306.

Quéec......................... 7,413 10,112 15,335 21,213 25,897 83,547
Ontario ............................... 31,724 42,3-16 54,375 83)308 114X36 144,804
.Manitoba ..... :.......................... 7,359 9,225 12,765 17,507 24,012 .80,118
Saskatchewan........................... 8,020 10,295 15,900 32,505 50,531 56,855
Alberta ................... 4,728 -5,832. 9,516 20,624 29,300 34,000
Colombie-Anglaise.................... 7,628 8,360 9,457 11,645 15,370 22,420
Te'rritoiie du Yukcon ...................... .43 69 89 93 87 89

Totaux........ 69,598 89,944 123,464 197,799 275,746 341,396

L a r-compètement .94àla
L a li it é,cler. Ce qui le rend pratique-

ment d'une' ulue pièce.
Peint à l'extérieur «&Ve de la

Revue Mensuelle - organe technique des peinture notre iLtsraoii e
annoceur pubié àsont pratiquemnent à i'Ipreu.

Pr daroiv@L lsu ant taiteîmrdsouvriers' experts,
Non riervoirs soit fabriquée

PARIS <Frace).du National Board of Ir.un rwrlter. *np

________________________________________d'air par un surintendant conpdîont. et sont ensuitf enoslssé@ et: mop6-
diés pour que vous lges receviez en bonne con~dition. hotue croyone

Plus que jamais depuis la guerre, le Cad que nos prix vnup intéresseront car iII sont très isiionflble. uJ de
a afirm sa ualté d pas prduceur.1).mieux pour emnmagasiner de la gazoline. Toutes dlinedislons faites suroauafimés qê>ulié e PaY Prdcer DO commalnade. Ligne complète de pompes tueugrant auto#I&Mquemont

~utt que ses manuhoturleruune tiennent THE STEEL TROUGtI & MACnINE C., .. LIMITED
1 ,.. - oma& laua lm a.,«v

En 6oivant aux annonoeur si vous mentionnez la "PMk Ceaui"', veill vou ý a u n - lmeUwsM

&R UUlUA5AUU Lc 1 Çà 0-j

avec lesquels Mes sont appelés à se mettre
en rapport et qu'ils s'y fassent 000nrntr

Tout ce qui a trait à la publieté en
France est donc de nature à les J.tr.sio
au plus haut detré.

Vous aurez tous ces renseignements en
lisant

"La Publicité"
6, rue de la Grange, Batelière,

PARI, <France).

Si Vous EPROUL'EZ QUELQUE EMBAoRRAS

DANS VOS AGMATS
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Les Tribunaux
WOEME1IINTS, COUR SUPERIEURE

Josepîs Ovide Morin vs J. 0. R. Ver-
sailles, Mpntréal, $159.

Win. Gray Sons Campbel Ltd vs Bo-
doiphe Roux, Daveluyville, 8$18.

Paul St-Jean vs Montreal Tramways,
Montréad, $5000.

Regent Knitting Mille Ltd vu A. La-
fond, Montréal $6000.

Cyrille Blsson va F. Ekia.a, Montréal,
$301.

Anthime Pilon va Albert E. Wood,
Outremont, $76.

('> d'Aus. contre l'Incondie, de Ri-
mousl vs Joseph Gablas, Montréal,
$97.

Gorge Sauvé vs Steel Co. of Canada
. Ltd, Montréa4, $3000.

r.Liilque d'Hocheulaga vs Médéric Mar-
tineau et 9A, Montréal.

Zénon Bourdeau vs Arthur Athanase
Labrie, Montréal, $156.

Itené Labre vs Canada Malting Go.
-Ltd, MontréeS, $156.

Damne Dona4ida Quintal-Oulmet vu
Succ. Daine Braaucrd-Quintal, Verà
dun.

A. A. Allan & Co. Ltd vs Dame Eva
Collette et vir, Mont.réal, $575.

Banque &'Hoch'elaga vu Adotphe Héon
et al, Trois-Rivières, $262.

J. L. Bicher vs Cour des Sessions et
al, Montréal.

D. Bélanger va Cour de Sessions et
ad, Montréal.

O. Racicot vs Cour des Sessions et
ad, Montréal.

Oppenheimer Gasing Co. of Canada vs
?41,mthiaa Antoine Piché, MontrWa,

Brégent 6ports & Cycles Ina. vs Ail-
. red Thiboutot, Bienville.

James Strachan Ltd vs S. W. Pelchat,
Cap de laMadeleine, $220.

Turcotte Frères Litée, vu C. N. Valin,
Montréai. $113.

Glineppe Montagne vu Jean Dicesare,
Montrésil, $266.

Harris Aibattoir Co. Ltd va G. L. Burt,
lipper Melbourne, $100.

Arthur Couture vs J. Singer, Mont-
réal, $119.

F. Machabée & Cie vs Henri Lemire,
Montréul, $395.

Stewart & Taylor vs N. A. A. Corbeil,
Montréa& $122.

Albert Beauchsamp vs A. Payne, Mont-
réaI Ouest, Jules Petitgeau, Mont-
réal, $210.

* Miner Shoe Co. Ltd vu Dalby J. Dus-
tini, Kenneth J. Coote, -Lisgar Sta-
tion.

Y.H. Yuta vs Alphonse Regimbai, da-
quàti Montréal

S. Taylor & Co. vs N. Ritchot, Mont-
réal, $827.

Alfred Henry Hsrtfley vs J. B. Thomp-
son, Winniipeg, $200.

P. T. Légaré Limitée va Almanmar Hé-
roi4ux,' Montréail.

United Garment Co. vs 0. K. Boys
Clothing Mfg. Co., Montréal, $313.

Dame Azilda ]Roussy-Plrovoet vs Au-
rien Provost, $3 par semaine.

~-Alfred Eavea Reg'd vauT. P. TanSey,
Montréal, $190.

Banqu'e d'Hochelaga vs E. C8té, Alerta
Lanthier, Ste-Agathe de. Monta,
$108.

Greshsm Lite Asa. Soc. Ltd vg j. B.
Deaudet, Montél$1s

Intern. Biectric Co. Ltd vs Thom"s Gi-
rard, Montréal, $383.

M. Wittal v. Ainerican Trading Co.,
Montrésil, $195.

H1. H1. Miner ,Co. vs MontreR Tram-
ways Co., Montréali $426..'

H[nie Bank of Canada vu Harris
Construction Co. Ltd, Montréul,
$504.

'lélesphore Parizeau, M.D., vs Rock
Lussier, Sherrington, $100.

Joseph Clérour vs Cléophas Boilcau.
Cartierville, $108.

lPyke Motor & Yacht Co. va W. Wan-
dcl Wilson, Outremont, $20.

Standard Waterproof Oiothlng Ltd
v>~ Mercerie Maisonneuve, Montréal,
$252.

V. W. Donais v» Metal 43hingle * Sid-
Ing Co., Ltd, Montr6al.

Muriel Joseph Noel Payette vs J. B.
D. Legar6 & Cie, Montréal, $960.

Dame. Julia Lefrançois-Ducheane vs
Thomas Duchesne Mojitrial.

James Robertson Co. Ltd vs Louis
MontA, Montréal, $46.

Pierre Làvallée èa-quat vs Cmiii. RoBing
blills Co. Ltd3, Montréal, $1000.

JUGEMENTS, COUR DE CIRCUIT

11. Vernie vs E. e~. Laurendeau, $40.
P. Legault vs John Cameron, $11.
J. B. H. Mongenals et al, vs jo,.

Parkcer, $30.
J. B.. Vadiqûette va Art. Daaeroeu, jr.

$15.
'N. A. Savard vs Ernest Boisclair, $18.
M1. Moody & Bons vs D. H. Bélair, Ver.

dun, $27.
NI. Tatarinsky vs Roman Federlschen,

$24.
A~. 'radOurY Ts Mde M&hard Benoît et

vir., $35.
J. D)eoroedir vs Ernest Lorrain, $30.
-1. Bacon vs André Nolet, $15.
.1. O. Renaud va Nap. Dalpé, $26.
I. ]éveillé vs Aftphonse Vallières, $18.
Richaords-Wilcox Cala. Company, LM-

maitcd l'a Mclntyre Broa., $58.
J. Main vs H. J. Dupuis, $85.
J. Routtenberg et ai va j. p. Cove.

uey, $30.
J. A. A. Vaillant va Olarence Burman,

$15.
P. E. Archamba.ult va Gsudia Emond,

$35.
Agence Canadienne de Pub. vs Mar-

che Exceluior, $17.
A. KcwLrr va T. H. Meehan, $80.
Coahen Limité6e vs Alex. Bédard, $30.
Cohien Limitée vs James RIow, $18.
Jos Ward & Company vu Salomon pu-

kis ali« Peq4sis, $66.
M. P. S. Corp. vs Che Boutiez, $16.
M. P. S. Corp. vs HR. Levasseur, $12.
A. Keroand va Wid. Leaurest Haael,

$10.
(i. A. Lafontaine vs A. Bergevin, $30.
S. Mil-ler * Company vs john T. Ho-

gan, $11.
1'. McBride va G.* Bigras, $77.
}[iadon & Orsail Idniitbo va P A.

Moore, Asbestos Mines, $01.
Kearney Brothers Urnlted vg Antoie

Chénier, MBBIwaMc, '$70.
Colin lMcArthur & Company Incorpo-.

rated vs G. S. Burt, Me'hourne, $79.
A. Gratton vs Edousd Beanchamp,

$13.
Montreal Li«ht, Heat s& power' (bm-

.pany va G. -Parker, $31.
Montreal Light, U[eat ipower Co. m.

A. GervaIs, $g6.

921 Vol. X IV-No2
V Pager vs Geo. D. Conde, $80.
V.?P. Hicks vs G. H. Smith, $25.
T. Lefort vs Edouard Guénette, $30.î
L.. Ducharme va M. Ponter, $51.
E. Chaussé vs Jos. Baum, $34.
Mcuetreal Light, Heat & Powrer Co. va'

Win. Addison, $38.
lWirling & Brady va Limnted va.L. A.;

Hétu, $68.
NInmtreal L. H. a& P. Co. vs Hermén&'

gilde Lefort, $96.*
r. Léger vs L. Turcytte, $32.
J. Garmaise va P. Denis, $11.
J. Garmaise vs E. Chouinard, $20.
J. E. Paquin vs Mde Art. Foreet, $20.,
Soc, d'Administration Gênérai va,

Henri MeDfuf, $99.
A~. Farley va Roméo Lacoor, $14.
Commuissaires d'Ecole de St-Bernar,

di a v Soc. Boulevard Pie IX $369.i
J. Ste-Marie va H. A. ArChambaulL

$81.
c. Hotte vs NVin. Peýrraiot, $1r.
L,. Hébert vs Hormn. Dufaudt, $30:
,%. M. Salhani et id va David Ktauf f.

man, $90.
J. A. Charlebols va Geo. Barry, $24.1
S. Letourneau et ai va Hà. P. Davies.

Peaudoln Limitée va Alphé Allafre

Mark 'Fisher Sons & Compsay vs-
West End Clean ers, $45.

D. Moulin vs S. H. Kippan, $20..
P. Burland vs Geo. H. Phillips, ,t-ý

Laibert, $70.
WVestminster Provision 6tore vs P-

Luscombe, St-Lambert, $88.
Parisian Wardrobe va A. acm;

bault, $28.
1. M. Rubi.novitch va Jo, Prud'hoe'

$32.
1. M. Ruhinovitch va Jos Prud'homme.

$47.
A. Biron va Adgard Carignan, Lachi'

ne, $15.
L. Latnaverse et al vu L. P. Duhamel

$67.
G~ S. Paquignot va Fred Moore, $88.
A A. A. Nationale vs Art. Lapensée.

$25.
I. Poplinger vs American Rubbe;

Comupany, Llmlted, $25.
F. Nid.erhoffer vs John Bryant, $35.
1. Carolà va Henri Plante, $18.
« 1. Garmalse va F. Blackburn, $14.
.1. Garmaise vu John Hoggart, $11.
Phaneuf & Poirier vs J. E. Normas-

dira, $15.
P. Dowrich vs Zeta Pal Club, $18.
H. Demers va Win. allas Walter Reed.

$52.
S. GaNlcum va Jos. Mililer, $30.
B. Levin et ai vs Mde A. Cohen, $6Al
1). W. Ogilvie va Jos L. Picard, $74.

S1 VOUS EPROUVEZ .QUELQUEI

EMBARRAS DANS VOS ACHATS

CONSULTEZ
LES ANNONCES DU

PRIX COURANT
ET ECRIVEZ AUX ANNONCEURS
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Mercredi, 12 janvier 1921.
La récente tendance de baisse sur les métaux commence à se re-

fléter jusqu'à un certain point dans les cours plus bas de la broche,
des boulons, écrous, clous, etc. Le début de cette année trouve les mé-.
taux à leur plus grand déclin qui se soit vu depuis des années <et les
prix ont atteint à peu près les niveaux les plus bas qui se soient vus
depuis 1910. -La production est à son minimum et la situation danp
son ensemble est exactement le contraire de celle d'il y a un an. Les
changements de prix dans les lignes de quincaillerie sont plus nom-
breux qu'il y a quelque temps. Des cours plus bas sont cotés cette se-
maine sur la broche, les clôtures courantes, les braquettes, les écrous
taraudés ou non, la térébenthine, les rondelles en fer forgé, les rivets
de fer, les tuyaux de plomb,--les tuyaux de fonte et accessoires, les
chaudières de poêle, les bouteilles Thermos, les matériaux de rebut,
les boulons. Leà tuyaux d'arrosage pour jardin-sont encore réduits,
pour la deuxième fois depuis l'été. Les munitions Canadiennes ont été
également réduites d'un montant égal à la taxe de luxe qui était Im-
posée aux manufacturiers et qui est maintenant supprimée.

.Quelques diminutions importantes ont été faites cette semaine
parmi lesquelles on peut noter: une baisse d'un dollar par 100 lbs sur
le papierfdemballage, une augmentation de l'escompte sur les sacs en
papier qui est porté de 25 à 35 pour cent. De même pour les broquet-
tes pour lesquelles l'escompte de 60 pour cent et 15 pour cent a été
changé en 65 pour cent et 15 -pour cent. Les boulons également subis.
sent une réduction d'un dollar par cent livres. La taxe de luxe de 10
pour. cent qui a été abolie, est déduite mainténant sur les munitions
et cartouches sur lesquelles l'escompte est de 30 pour cent et 20 pour
cent. Les balayeuses automatiques Bisseil ont diminué de $2.00 la
douzaine pour le fini mat et de $3.00 la douzaine pour le fini nickelé.
L'escompte sur les rivets pour ferblantiers et voituriers est mainte-
nant de 341½ pour cent au lieu de 32 V/z pour cent qu'il était aupar'a-
vant. Les mèches (drills) ont également diminué et l'escompte est
aujourd'hui de 30 pour cent et 10 pour cent. On trouvera dans nos
cotations la dernière liste pour les clous en date du mois de décembre.

Les affaires sont calmes mais
prochaine -semblent bonnes.

LES PRIX DES BOUTEILLES THER-
MOS ONT DIMINUE

Bouteilles Thermos - On donne de
nouvelles cotations cette semnaine pour
les bouteilles Thermos. Les prix ont
été reyis6s à la baisse et sont' les sui-
vants:

No6 ... . . . . la piOc
No6oq .... .. .. .. ..-
No. il. .. .. ....
No il Q .. .. .. ...
No 14 1/.....
No 14......
No 14 Q. .. .. ..
No 15% .. .. .. ..

$4.75
6.50
2.50
4.25
2.50
8.00
4.75
8.75
4.25

les prévisions pour une reprise

No 154
No 61
No 61
No 54
No 556
No 168
No 400
No 396

Q. ... . . la téce

Q . . .. ..

Les bouchonsr sont cotés:

NO 83.. .. .. .. ...
Nf. 79.. .. .. .. ...
No 80.. .. .. ....

6.00
1.50
8.50
8.50

11.00
6.75
4.50
4.50

. 1.75
... 2.75
... 8.75

Les prix ci-dessus sont les prix de
liste et l'escompte est de 25 % et

Arcanson
100 Ibs

Balances .
. . 6 .8.75

Liste de Polngon.nage
prix neètextraa

de comnptoir (4-lb. 6.50
Cham~pion 10 ibo 8.75

. 240 1h. 13.75

à tablier
Champion

avec lve

escompte 5%.

6.O00 Ibo 40.00{ .00 Ibo 48.50
2,000 Ibo 05.00
2,900 Ibo 74.00

go

75

1.00
1.50
1.50
1.50

escompte 10%, 5..
Autres balances 10% de la liste de

Burrowa, Stewart, Mille Co. Ltd.
Balaie de paille:-

4 cordes, 21 lb., doz. . .50
5 - 23 'lbe, do:.... 7.00
5 - 25 lbo, do:.....10.50
5 - 27 Ibo, do:.z . 11.00

Balais automatiques:-
Champion Jap. .. ... Doz. 45.00
Grand Rapid N-P.. 55.00
Grand Rapid Jap . - 50.00
Universal... .. .. ... 48.00
Ameican Gireen . - 60.00
Grand Hotel, N.P.. ..- 74.00
Grand Hotel Jap . . . . . - 68.00

Aspirateurs:-
Superbba. .. .. .... Dos. 110.00
Grand Bapid . . . . .- ï06.00
Houaehold .. . . . . . - 9.0

Batteries (Pilea> :
12 ou moins. .... 5
12 à50 .. .. .. . ....
50 à1 ........... 47
125 et plue... .. .. . . . . ..

F.o.b. Toronto>.
Fret de Toronto à Montréal, $1.113

le 100.
Bêches (voir pelles).

Blanc de céruse moulu, 100 Il;@ 8.00
- - snmottes, ioo lb. 2.75

Blanc de -plomb à l'huile:
1 tonne Moins

Pur . . 11.75 -18.10 ' 100 Ib.
Spécial .. 10.75 !12.00 1001h.o

Blanc de zinc à l'huile:
Pur, bidoû de 2e Ibn. 2&00 100 Ibo

Barattes à beurre:_.
Favorite -0 » l -.2 8
ou Daey 14.40- 14.40 16.00 17.60

Âmes . -.- --4.0O- 4.55 5.85 6.40
Borax en mottes - - . * 113A lb.
Beaver board,, 1.,00 pds iàrris 50.50

F.o.b. Montéal.
Boulons:

à bandage . .. .. .. ... 40%

4'6l6at~r. . :. *Buet liste
de charrue . ..... net, liste

de mer.ohepieds .. e it
de palonnie l .. et liste
a. timon...... .. st lidte

[Ferronnerie, Quinoaliiorie, Pointures, Vernfis, Vitres59 Eto.

-mu
A .
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à voiture %» diam. et plus petits,
.pl." ourta. .. 15%

t/l'V Làm etplus grands, net
liste.

de mÀ5je1 , % IAiw . et plus vo-
tità 4-t plscourts, 15%.

les autres grandeurs, 6%.

I»muettes:
65, 15% de le list du 80 Janvier

1920,
lifBoquettes. et asceasoires de cor-

donuier het -liste, *du 8 juin 1920.

4emainle, ale . .. i base
zlnAp1fe, &iia. . 4 base

de chmanvre . . . M base
Extrap net pour cible, par 100 Ibo.:

%, b; '/0, ~,9/106, 1.00; %,
34,6J,2.00; 3/16, 2.50.

ooo â ,2 lb.
é/16 Se lb.

kulnes de élàigep:
I 1&çtiicLté, %, 23.40; 3/16,

111 2507/10, 5/10, 16.35; %
10.15; ~ 11.75; %

.44*25; ~, 11.00 -les, 100 lb.
soudée à chaud, ý%, ;3.15; 7/16,

12.75; 1/, 12.40; '%,'11.90 les 100

.Ibois.... . 1.l -plus 10%
tlicous. ... .. . _. liste plus 10%/

& vaches .;. .. liste plus 40%

_.en.Me ..»aq plus 60%
...en laiton .. . ... lste plus 40%

b ~audrons en fer:
~8, 1.40; 9'.1.60; 19, 1.85; 1l, Z.00;
~12, *ïâ5; 13, 2.50; '14, 2.M5; 1i5, 3.40;

*~ ~ en acier
. . . . isto lus 257%%

- 810 ... .,Ullte,.plt3s 57%%
- 814 .. .. ... noité plus 62,%%
- 838. .. ...... te plus 1ý%%
- 840 .. ..... iste 'plus 20%
- 842. .. .. ... liste plus 25%
- 844 .. . . . . .. ie plus 25%
à ressor.t... .. .. 2.50 clos. *prs.

à écrou. regulières

lm .nho. .....

Clous en iýéoÈIe, 5.5
4-~.,<LIMM,3es %extras à ajou

base des, cloue.)

4.60~ 1:715' 2.00' 1.7,5

.1% 75 1.00 1.25' fS*
2 60 8.5 1.10 85 85

<'3*.55 80.1605 80_ 80
;.1 30 .65 80 55 55
% .30o b5. 80 as 55

«: .20 45 .70 45-45
15 40 '65 .40

.1l0 .35 60 35.35
S f05 G3O 65 _8o 30
~ 05 380

il~% 6 Base US

20%
10%
40%
25%

ter à la

1.20

95
80
75

65

Clous en broche galvanisée à cou-
verture:-

11112, 10.80; 1%Wi2, 10.70; 1%zll1,
10M5; 1%xll, 10.40; 2z10, 10.25;
23% et plus loei 10.25.
Coupée, Base... .. . . . ..

Colle:
liquide epoge .. .. .... 331/3%
en plaque, blanche . . . . 37%~ lb.

- française . .40 -
- commune . 20 -

oen poudre, Stick F«at, 1 lb., 2.00
-la douz.; 2 lbo., 3.85 la douz.;
baril 250 lbo., 1400 lks 100 Ib.

OQrds:
à -linge.
en chanvre, 30, .95; 30, 1.40 doz.
en.onanille, 50. 4.00 doz.
en coton, 30, 2.30; 40, 2.90; 4.8,

3.50; 60, 4.35.
métaliques, 50 pieds, 7.00 les 1,000

rpieds; 100 pieds, 0.00 les 1,000
pieds.

à châssis,.. ..... 6, 0.70 la lb.
7, 0.69 la jb.

8 et plus gros, 0.68 la lb.
Crampons:

à clôture polio, 6.25 les 100* pds.
,_1galvanisés, 7.25 le 100 Ib.

à grillages, polis,
boite de"10 lb@., 11.40 leu 100 Ïbm.

à grillage, galvanisées,
boite de 10 lbs., 10.40 les 100 lb.

Cuves: 0 1 3 3
en bois, doz 2.6.40 23.10 .20.90 17.60
en fibre doz. 29.75 25.45 21.25 16.10
en tôlé gal-
vanisée, doz. 14.80 19.84 22.95 24.64

Escabeaux:
Ordinaires
Ontario
Fautiess
à six pans

.~30è le pied

.~48c-

.zzleA$ $ 7.
Ecrou:

ordinaire carré, liste plus $2.00
les 100 lb.

à six 'Pans, liste plus $2.25 les 100
100 'lb.

taraudé carré, liste plus 2.75 les 100
Ibs.

à six pans, liste plus 2.75 les 100
Ib.

Epingles à linge:
ordinaires, 2.00 la hie de 5 grosses.
à -ressort, 1.00 la grosse.

:Essoreuses .. . . .
Etoupe goudronnée, 10.0.0
Etrilles.. .. .. .. ..
Fer,, et acier:

ordinaire . . . Base
acier à im .e
acier à bandage -
acier àressort . . -

'Fers à cheval:
(

les 100 lb.

4.50 à 4.60

4.50 a 4.60

4.75 à 4.85
7.30 à 7.60

)-l 2 et plus
grands

en fer léger . . . 8M5 8.25
- moye . . 8.50 '8.25

en avier r4 . . . 8.95 .'8370
à neige. .. ..... 8.73 8.50

Fil en broche barbelé:
80 perchies au, rouleau.

2x4 76 lb. 5,2()* le rouleau
4x6 85 Ibs &55 le rouleau
4x4 93 lb. 6.00 le rouleau

à foin . . . . 13, 6.25. les 100-hb.
14, 6M,. les..400.Iba.
16, 6.60 'eW 100 lb.

d'acier, Base . . . 5.50 les 100 Ib.
galvanisée, 3- à 0, 6'.90 ;*9, 6,20; 10,

7»2; .1il, 7.60; 12, 6.40;.13, 6.W0;
14, 7.70; 15, 8.86; lie, 7.0.

Globes.
à fanaux. .. .. . .. .. 15 dos.
p~our lampes,

0Ocaisse de ôdoz., 9.90le caisse
1 caisse de 8 doz., 12.5 la calme
2 caisse de ô dco., 10.60 la cailse

Grillage mécanique:
2 et 11/2 pces diamn, des mailles,

liste net.
1" diain. des mailles, liste plus Q5%%.

Haches:
canadiennles. .. .... 19.00 dos.
'canadiennes exnmahtes 21.50 -
de garçons .*.........14.,50 -
de Méname, emmanchées 21.00 -
de bûicherons . . 18.50 à 20.00 -
à double teillant .. . ... 24.50 -

Hache-viande:

1.

Jewel 20

2 8
3.50 4.85 chaque
as 30

2.35 3.35-
ô6 *7

alodel 2.15 2.40 3.35 -

5 10 12 32
Bolinder 3.30 5.00 7.50 1î.50

Huile' de qkn:
bouillie. .. .. .... .1.17. gel.
crue. .. .. ... . . . .114g.

Limes et Ripes;
Limes Gobeýs........50%

-.. Kearney Foot« 50%
- Arcade... .. .. .... 0
- Diston . ......... 4%
- Black Diamond . 25%

Râpes Keerney Foot . 70%
- lieller Bras.5 %

Mestic :
en baril .. .. ....... 6.60

en bidon, 100 lb.. ... j.....7.0
'en bidon, 25 lbs .. .. ...... 8.10
en bidon, 121/s Ibo.. . . . .. . SA60
Pur à l'huile, 2.50 'éxtra. par '10 Ib.

Machines à laver . . . . . . . 20%

Munitionis:
(Jartou*chct, à pcrcu8saion Liste de e~l,

*annulaire 4 - l
Poudre Poudre

noire -Wmi
fumée

22 B.B. Caps 7003M
22 C.B.. Caps.' 8.90 -

22 courtes à blanco pour

.92 courtes. . . . . .. o 07
22 lodngues . . . . u1bO100 -

22 lngus Ipom .22.100 -
22 dosgues "Rifle.. 14.00 11l.50 -
22 Exbra lorigues; 21.00 -

2-5 994tes. ......... 50
25 loýngue..... 30
32 _courtes à blanc pour

32 couzftes . . 230 -

32 longues. .. .. ... 27.00 -
32.1o»gues à plomb... 44.00 -
38 courbes. .. .... 3.50 -
-138 ýloegues. .. .... 42.00. -

Cartouche8 d6 uerýù8iaion
centrale

25 Colt automnatIques. Sè.00 -
2,5/20.........6.00 70.00

32:8,& ;.. . .38.50 42.00-

32 Colt coibsýluto-
inatiques . . . . . 38.50 -

32 Colt 'longues autoiia-
*tiques ..... .. ... 42.00 -

32 S. & W. à blanc pouir
théâtre . .. 2.00

cDlt automatique . 3 ~30
32/20 ........... 6.d70.00 -j
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38 S. & W .. .. ... 47.00 64.50-
3@ 8. & W. à blanco pour

théâtre . . -. . 28.00 -

38 S. &W. àplomb . 436 -

38 courtes colt . .. 47.00 -

18 longues Colt . . . 51.00 -

38 Colt automatiques . 91.00 -
38/4'0..........66.50 84.00-
.44 Webley........8.00 .
44/40....... 66.50 84.00 -
44/44 &pmb . 60.00 -

441 x4 à ploenb . 3.00 -

455 Colt...... 84.00-
25/35...........12.50-
30 U. 8. Army*. 190.00 -
30/30. ..... . ...... 1
303 Savage 144.50-
303 British .. 190.00-
32 Spéciales . . .. 144.0-
M2/40 ....... 102.50 121.30 -
351. .. .......... 21.60 -
38/55 ....... 125,50 162.00-
41 -Mauser. .. .. .. 133.10 -

43 Mauser à plomb . 140.6o
45/80 . . . . . . . 125.50
45 Martini Irenry . 159.50 -

57 Snider. .. . ... 12.00
57 Snider à plomb . 162.00 -

Munition 'Domin4oW":
Cartouches ¶1Cown":
Chargées à poudre noire:

20
1i à 10 72.50
BB à G80 78.50
Balles 87.50

16
'17.00
83.00
89.00

1a
78.60
84.50
90.50

10
gê"0 -
96.50 -

102.50 -

"Soyereign" ou
Chargées à poudre sans fumée:

20 16 12 10
1 à 880 65.00 6 5.00 96.00 107.00 -Bafles 92.50 92.50 100.00"114.50-

Escomapte 30, 20%.

Plomnb de ebamu:
AA et plus petit . . 114-.50 par 100 lb.
AAA à SSU, extra net .80 par 100 lb.
28 balles, Extra net, 1.20 par 100 lb.
Plomb durci. n-"et,

1.50 par 100 lb.
Mcnins que 25 lbo., extra net,

.50 par 100 lbt.

Meules en grès:
1/-l% pes d'épaisseur, 4.754 100 Ibe.
2-24 pes d'éipalsa., 20 à 40 lb.., 4.2

,100 lb.
2-29À pees d,6palss,40 à 100 Ibo., 4.00

100 lb.

Mèches
à bois 8péc. .. .. ... 16%
Gilmour 4 4 4 4 4 4 4 4 4 net liste
Erwin .. .... liste plus 20%
leph1sto. .. ... liste plus1 20%
à drille@ à queue c"'endrique droite,

30% et- 10%.
-à queue cyllindrique, 1/"

diam. 30%/ et 10%.
-à queue carrée pour le ler,

40% et 5%.
-à queue carrée pour le bois,

40% et 57..

X.ettoie-Meuble:
O.ICedar,4 oz., 2.40; 12,oz,4.0; ptest

12.00; 14 gal., 20.00 , 1 gal., 28.00.
]Liquide Veneecr, 4 os, MAO; 12 oz.,

48;30 oz., 10.00; 64 os, 10.2;

Outils de menuisier Stanley:
Les prix ont été trevisés. Nous pu-

blierons la ouvelle liste dans un pro.
chain niuméro.

Papier à lambrissage et à couvertures:
Fibre sèche:
Surprise. . .ý1.15 le roui, de 400pds.
No i Anchor 1.65 - - -

No 2 Anchor 1.10 - - -

(")-loue . . 1.65 - - -

Fibre -goudronnée:
1 Anchor .. 1.70 - - -

2 Anchor .1.40 - - -

*Cyclone ... 1.70 - - -

Pailles :
Légères sèches 1.10 - - -

Goudronnée. 1.45 - - -

Pesantes sèches, les 100 abc. 5.10
Goudronnées, les 100 lb. 5.15

Feutre goudronné:
7, 10, 12, 16 oz . .35 iles 100 lb.
Aiutre à tapise 6.50 10s 100 lb.

Toitures goudronnées:
2 plias. ....... 2.13 le rouleau
3 Plis .. .. .. .2.55 le rouleau
Toiture préparée Everlastic:
1 pli. .. ..... 2.10 le rouleau
2 plia. ....... 2.50 -
3 plis .. ..... 2.95 -

Panonoid:
i pli. .. ..... 1.90 -
2 plia. .. ..... 20 -
3 plis .. ..... 2.75 -

Pelles:
à terre et à rigolle, Black

Cat, 2 noires . . . doz. M5.60
Carrées ou rondes, Fox . - 16.25
Olds .. .. .... ....- 1625
Bulldog .. .......- 18.85
Jones. ........- 18.85
à sable, Blackc Cat:

12 3 4 5 6 8
15.60 15.g. 16.30 16.65 17.00 17.70
à mouleur Bull Dog polies

doz. .. ......... 19.85
Piques.

à terre. . /6 6/7 7/8 lb.
12.60 13.50 14.50 doz.

,à roc .... 12.50 13.50 14.50 doz.
Pièges à gibier:

(Fabrication Oneida Community.)
Victor:

0 1 11/% 2 3 4
2.3 3.50 4.20 5.75 9.75 11.75

Jump:
320 3.70 6.60 820o 11-85 13.85

4,25 5.00 7.60 10.60 14.15 16.65
New House:

7.50 11.35 16.75 22.35 26.35
Pinces-leviers .. .. ... 11.50 100 lb..
Piton vis et crocheta en broche, 80%
Planches à laver:

Houaehold,.. .... .... 0.50
Weverley. .. ....... 6.50
Two ln One. .. . ... ... 6.50
Three ln One .. ....... 6.50
Twln Beaver. ........ 7.30
8upreme Zinc. .. ..... 6.50
Vitre .. ..... ..... 8.75

Rivetsa
de ferblantier .. ..... 371/%
& voiture. .. ....... 371/2%

en laiton .. .. ... liste Plus 15%
Rondelles: *

en laiton .. .. .. ... liste plus 60%o
en fer. .. ......... 30%

Réservoirs à eau chaude:
80 gali1ons, ordinaires . .13.0W

,W gallons, etra forts» 10.50

Toile moustiquaire
100 pied, carrés

Tôles ganlilsées:
.. pollo, . . . .

Fleur de lis.

'r'ire-Fond (coach
T1uyau11 en fer:

Noir

i 7.10
% 8.80

1 13.00
14 17.60
14 21.04
2 28.30
24 44.75
3 58.52

314 74.06
4 87.74

Tuyau de plomb:
Jusqu'à 2 pces,
2 pees à 8 pes
8 pces . ....

(le renvois, 1%4
en longueur, 2 ià

Vadrouilles

O-Gedar 1.-

Liquide Veneer
Výerre à vitre:

26 à
35 à
41 à
si à
61 à
71 il
181 à
86 à
91 à~
95 à

101 à
106 à

10% 12.00 100 lb.
28 11.50 -
26 11.0 -
24 10.75 -

28 13.00 -
26 12.75 -

screw). . .15

Galvanisé
8.70
7.38
7.38
8.63

10.87
16.07
21.74
25.99
34.g7
5.
72.29
90.60

107237

100 pieds

100OIbo

3
18.00

I

Simple
25 pces 19.90
34 - 20.80
40 - 21.80
50- 23.50
60- 24.60
70 - 24.830
80 - 29.70
85-
90-
94-

100-
105-
110-

Escompte 25%.
Vis à bois

en fer, tête plate
tête ronde.... .. ..

en laiton, tête plate..
tête ronde .. .. ..

en bronze, tête plate..
tête ronde.. .. .. ..

13.50
14.50
15.60
14.50
14050

15
[0.00 dos.
0.00 doz.

Double
32.90
24.U5
26.40
30.00
80.80
82.70
88.40
45.45
48.85
49.80

73.10

70%
673%%

*. 55%

*. 80%.

47 4%

-En feuilles, No 9, 100 lb.. . 17.00

LA PEINTURE

Mercredi, 12 janvier 1921.

Les affaires sont calmes maintenant
pour les peintures et vernis, mais les
prévisions pour cette saison sont consi-
dérées comme pleines de promesses.

Les prix se maintiennent sans chan-
gement, mais la térébenthine faiblit-d
gèrement. Le prix de l'hUhild 'dé linsne'
maintient, mais le marché d In est
moins soutenu. Il n'y a. que peu d'af-
faires traitées pour le blano de-plomhb;
le mastic et la vitre et les prix ne mon-*
trent aucun changemen
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LE PRIX DE L'HUILE DE LIN RESTE

ý SANS CHANGEMENT

Huile de lin-il1 n'y a pas ou de chan-
gement dans Ia prix local de l'huile de
lin. Le marché est beaucoup moins
soutenu et par suite de la forte récolte
de graine de lin on République Argen-
tine il pourrait se produire une baisse
d'ici quelque temps. Les prix de cotte
semaine restent les m6mes.

Nous cotons:

Huile Brute-
1 à 8 barils . .. .. ..

a à 4 baribs. .. ...
Huile bouillie-
1 A à barils . . ....
a à 4 barils .. .. ..

5 à 1Obarils.. . ....

En raison des fluctuations du marché
ds, la grain*, lot Jobb.rs, en général, ne
donnent pus de cotations.

LE MARCHE DE LA TEREBENTHINE
TOUJOURS PEU SOUTENU

TérébenthIne-Ill n'y a pratiquement
pas de changement sur le marché do la
térébenthine cette semanie. Le prix a
uh peu faibli et les achats sur les mar-
chds américains sont trèa restreints, ce
qui pourrait influer sur le cours local.

Gallon impérýal
Tér4benthlue--

P>ar baril simple . ... 1.33 1.48
Par petits lota. .. .. ... 14 1.58

zdda1lfge ensau.

PAS DE CHANGEMENT POUR LE
BLANC DE PLOMB A L'HUILE

Blane de plomb à l'huile - Les coure
du blanc de plomb à l'huile ,i'ont pas
changé. Les manufacturiers qui corro-
dent le plomb sont sous l'impression
que le prix du plomb on saumon a at-
teint son minimum et dernièrement
nime il a accusé une légère avance.
Cependant par suite du prix de la ma-
tière première, on espère que les prix
du blanc de plomb à l'huile seront re-
visés, mais il faut remarquer qu'il y a
do gros stocks on main pour le mo-
ment et que ce produit ne s'écoule
que trèa lentement.

BLANC- DE PLOMB
(Moulu dans l'huile>

Antbor, pur. ...
Crowa Dlamond..
Crown, pur. .
O. P. W. Dec., pur.

Elpaivéritable.

Docorators, pur..
o. . W. anglais*

" emli.. .

De Moins
-l1Aà d'une
tonnes tonne
$17.75 $18.10

17.75 16.10
17.75 11.10
17.75 16.10
18.2 18.60
17.75 18.10
17.75 18.10
17.75 10.10
17.15 10.10

Rauay, pur. .. .... 17.11 1I.10

Produits de *%h0 Steel Co. of Canada, Lad".

Tiger, pur .. . 16.00 16M8
Decoratokw, spéclil 13.00 13.00
Maie l.« e Pédi.......10.00

F.o.b. Mocptréal 2% 15 jours.

LE MASTIC NE MONTRE AUCUN
CHANGEMENT POUR LE

MOMENT
Mastic - Il n'y a rien de nouveau à

nîImpériai signaler dans la situation du mastic.
Les prix restent les mimes et les ventes

1.1.3 sont peu nombreuse. pour le moment,
sauf, bien entendu, quelques ordres de
réassortiment

1.171 1.85j En bals.. .. .. .. .. . .. SM
En 3% barils .. .. .. ... .. SM
Par 100 vre. .. .. .. . .. TAS
Par 25 livre . .. .. .. .... 8.10
Par 12% livres. .. .. .. .. 8.0
En -bottes d'1 livre. .. .. . . .1»

Mastic à l'huile de lin pure $3.50 par
cent livres en plus des prix ci-denoem

Mastic de vitriers $1.00 par cent il-
vroe au-dessus des prix ci-decous.

Termes: 2% 15 jours net 60. .o.b.
Montréal.

LA VITRE EST CALME
Vitre - Il n'y a que peu de transac-

tion locales on cotte saison et les mar-
chands de vitres sont occupés &.faire'
l'inventaire. La vitre arrive on quantité
de Belgique et les stocks sont on bon-
ne condition. L'escompte se maintient
à 25 pour cent.

VERRE A VITRE

Pouces unis

Jusqu'à 25".
26 à 84.
85 à40.
41 à 50.
51 a 60.

71 A 80.
81 A 84.
85 A 90...
91 à94..
os A 100.
101 à 105.
106 fa 110.

Ces prix

A LA CAISSE
aipl Double
épais- épais

2 0.80 '34.85
30 98.40

13.50 80.00
04.60 80.80
36.50 38.70

* . 9.7085.40
.4d5.5

.48.85
.~4910
.5Min

*.... 5.85
.18.10

sont sujet;a A un eseiompte
de 25 pour cent.,

. - TOITURES-EN ROULEAUX
(En rouileaux de Se pouces de large,

contenant 108 pieds carrés. Chaque
rouleau conttient les clous, le ci-
ment et le mode d'emploi A Il.-
oeption de ga toiture goudronnée).

Everlastie, 1 pli .. . .... . .. 3
Everlastic, 2 plis .. .. .. . .
Everlastlc, .3 plis .. ...... .... 95
Panamold, 1«pli. .. .. .. .... 1.90
Panaimold, 2 plis .. .. . . . ... à
Pauaanoid, 3 plis.. .. ..... 0.75-
Everlaatlc, (surfâtes aa4doise)

rouge ouverK.. .. ..... . 81.0

VoL' XXV-No 2
Toiture goudronnée "Red Star"

a pi@ . .........
Toiture goudronnée "Red Star"

Noponset Paroid.

-(surfsce gx4se imie).
Nepousot Psrda . . ....

-enduit d'u seui coff

8.18
aAit

am

(hSur ardois- .

Houp on vert (108' x 86") .. 4.00
Bouge ou vert (116' r 18") . .4.5

Marque Caadienne.
(fin caoutchouc gris).

1 pli... .. .. .. .. ...
a plis........ .. .. .. ..
3 pia (rouleaux 'de 108 pied

carrés seulemnent)

flantite (surface sablée).

1 pu,... .. .. .. .. .. .. .
a'plis. .. .. ... ..... .
8 plis (rouleaux de los pieds

carrés seulement). ...

3.40
3.75

8.10

230

Papirs pour construction:

lerola
Neponset noir B6"x500' . . . . . 8.00
Neponset enduit 86"x500'. . . . 8S40
Neponset feutre A l'épreuve de

gel . 86"xIOO . . . . . . 4.40

Fetre asphalt Nepof~ot

10 lbn 400 pieds carrés
15 Un. 400 pieds carrM .s
25 me M0 pieds carrés ..

3.50
8.75

.Ual

Palntia:

Neçonset noir. . .. .. ganou 1.05
Neponset rouge ou brun . u 1.65
Nepanset vert .. . ... . 8.30
Noir cen«den . .... " 0.90

Ciment Neponset:

Gallon (10 11»0)
Pinte (21/ lbo)
Chopine (1 % Ibo)

Ciment plastique.
Gallon (10 Ibo).) .

.1.10

.00

.0.15

.1.10

Composé asphalte:

Marque Canadienne, le gallon. 0.80
Endut àtoiture, 1e0gallon 0.90

f.o.b.-usine ilembUlton, Ont. Termes:
3 pour cent 10 jours, ou 80 jours net.

Fppièr:

Ro"u de 400 pieds.

Fibre sèche, No 1, Anehor., $1.65
Fibre sèche, No 2a Anchor. .1.10

Nffe guoione NKo if
Anehor .. .. .. ........ 1.70

ch oo&onee, Nlo 3.
Antor...... 1.450

Fibre surprise .. . ..... ... 1.16
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Fibre 4ae' .11

7, 10 et 1IlOX110el, le quintal. 5.85
Feutre îrou&Src.~nBltt

tion Barrett, le rouleau. 3.25
Feutre .àlaD!.. 16. Io et si

onces, 'le quintal. . .Feuflieà "PaMes" SOùdroe~6es

tle quintal. .10 Li

Fibre d'épinette, 8"et 78",.le
qulntal .. .. 9.75

PRODUITS POUR TOITURES
Enduit -. liquide " BIvelUe "

pour toiture en barils l.e gal-
Ion. .. .. .. .... ... 0.70

Par lots de & et 10 gllons. . .0.85
Boites &,Lm gallon, la douz. . 10.80
Coultai (raffinéj# le baril '. . 10.3
"oatai (brut), de baril. . . . 9.00

F.o.b. 1Toeonto et 3LcbaruL.

Cie~àraccommodage "Elastigumn"
Plastique

Barils d'environ 600 lbe, la
livre...1.. .. . . . . . ..

31baril d'environ 800 lb., la
livre .. .. .. .... . . *

Barislte d'emvlron 11110 absi,
la UT"... .. . . . . . .0

Barillets d'environ in lbu, la
livre...........1

Barillets d'envron *5 lb., *(13
àlMacalmse),.. .. .. .. 9.50

Boités de 1 lb (8 doum à
la calmse) la cailme . . . 5.50

Ciment à raccommodage "Elastigum"l
Liquide

Barils a'envlron 40 gallons, le
gaý'... .. .. .. .. .. .
31barils d'environ 25 gallons,
le galilon... .. .. .. ..

Bidons de 6 gallons, le gallon,
Bidons d'un gallon (1 douz. à

la caisse) la caisse .. .. .

0.85

0.90
1.00

12.00

Ciment liquide "Everlastic" Pour toiture

.Ba.rils d'environ 40 gallons, le
gallon . . . . . ......

31barils d'environ 25 gallons,
le gallon... .. .. .. ..

Bidons de 5 gallons, le gallon.
Bidons d'un~ gallon (1 douz. à

la cailme) la caisse .. ...
Boités d'une chopine (2 douz.

à da cailme) la caisse....

Huile à mouches "Creonold

Baril d'environ 40 galion, le

31baril d'environ D5 gallons, le
Éallon... .. .. .. .. ..
Bidons de 5 et il0 gallons, le
gallon. .. .. .......
Récipients de i gallon (1
don& à la wase) .la cissme

Récipients de i gallon «(Ii douz.
ala calm~e) la calsse ....

Récibients de 31 gallon (1 douz.
à la caisse) la caisse . ..

Peinture élastiqUe "Everjet":

0.70

0.75
0.85

10.60

3.00

0.65

0.70

0.80

18.0

7.00

9.00

Biril d'environ 40 gallons, le
gallon. .. .. .. .... .. 0.80

%1 baril d'environ 95 gallons, le
galcon... .. .. .. .. ..
Bidons de 5 et 10 gallons, le

BMcplenta *de i gallon (1
* douz. *à la caisse) la caisse.

Coaltar (raffin6) le baril.
* oklt.ar (brut) I. baril.

0.85

0.95

12.00
10.25
9.00

PEINTURES PREPAREES
«Le gallon

Meubles No 1, extra, en
barilis........* . .. 1.80 3.40

Meubles, en boites 1 gal. 1.57 2.65
Plancher, B.U.

Tintes ordimaIre. 4.50
Blanc .. .. .... 6.15
Crimson.... .15.î

Maritime Spar, B.H......6.08

Gold Modal, B.H.......4.03
Elsilte. . . ., .. . 4.50
Granula. Floor Finish. . . .450

H Bro par. .. .. ... .. 4.65
C..C ftSn Varnlsh .. .. .... 4.30
C.P.C. Suai Aero spar.. . ... 4.50
C.P.C. gun Waterproof Floor. 4.40
I.V. Xastca, No i1.. .. .... 5.33
I.C. Elastica, NO 8... .. . .. 8
I.V. Elautica, Floor.. . . . ... 4
3uiaperite 8.75o edFa»

Jaieson'. Copaline .. .. .... 4.3
P. and L No. si1.. .. .... 5.06

Jaaperite Pale Hard 09 . . 35
M-8 Marble-Ite Floor. .. .... 4.43
M-6 Wood-Var........4.43
M-8 Durable Spr . .. .. .. 5.59
M-6 Fineat Interlor .. .. .... 4.84
Elsati Interlor. .. .. ..... 14
Mer-nt . .. .. ..... .. 4.40
Quck Action Honse .. .. ...... 65
R«eqpr . .. .. .. .... .. 5.64
Scar-NOt .. .. .. . ........ 13
Kyanlae 8par. .. .. ... .. 4.94
Kysanlz Cabinet Rubbing. . . 8.84
KymniInterior .. .. .. .... 84
Luxeberry liht. .. .. .. .. 4.73
Luxeberry granite. .. .. .... 4.90
Luzeberry spar. .. .. ..... 5.62
Rambayos universal . . . . . . 8.75
Runayle Agate Floor . . . . 8.95
Bamsay's 400 Hamrd 0. . 31.85
Eamsay'0s 8 ar. .. .. .... am

"CM). Big 4"Eterlor.. ..... 5.00
"CMD. mg 4r Interir . . . . .. 40
"C.DBig 41, loor . .. .. ... 4.4
DouÈa Unlvarniuh, clear .. 4.40
Dougall Transparent, @par 5.00
Doual Transparent, floor 5.30
Copalite. .. .. ... . ... 4.00
Eléphant, blanche .. .. .. .. 4.95
Eléphat~ couleurs . . . . . . 4.55
B-H Anglaise, blanche . . . . 5.05
B-H1 Anglaise, couleurs . - . . 4.80
B-H & plaincher. .. .. .. .. 8.70
B.H, plancher-vestibule . 4.80
Minerve, blanche - ... .4-90
-Minerve, couleurs. .. .. .. 4.60
C-D Ton mat D. murs, blanc . 8.85
C-D--Ton-ai à -mulrs, couleurs -8.7,5
Cro'wn Dlamond, blanche . .4.80
Crown Diaxnd, couleurs . .. 4.55
Crowvn Dismond, Il plancher. 4.20
B-H Fresconette, blanche . . . 8.85
B-HK Freaconette, couleurs . 835
Moore, couleurs, nuance. . 4.80
Moore, couleurs, blanches . 5.00
Moore, peinture égyptienne, tou-

tes ouileurs . . . .. . . 8...85
Moor, peinture de plancher .8..75
Moore, isazd-flat .. .. ... .3.75
tIocre,- Mooramel .. .. ........
Jamieson'à à Crown Anchor . .6-25
C.P.C. pure, blanche . . . . ffl
C.P.C. pure, couleur . . . . 4*

O.P.W. marque Canada, blanche 5.80
O.P.W. marquie Ceauns, couleurs 5.00
O.P.W. marque Cana"a, à plan-

cher .. .. ...... . . . . 4.50
O.P.W. à mur, blanche . . . -4.10
O.P.W. à mur couleurs . . ,4.00

Ramsay pure, blanche. *. 9. *0
Ramnay. pure,.cueui... 480
Martln-f8enour, 100% blanche » '8.06
Martin-Senour, 100% oisu 4.80
Martin-8enour, P'ore peint .. .4.1
Martln-6enour, Newtoe bl 8h.60
Martin-lenour, peinture 'à. plan

cher . . . . . . . .... 4ÀO
gherwln-WllUazn, blance j .. 0
i3herwin-WIianu couleurs â .. 8
Sherwin-Williams, à planche .4.09
Fiat Tone, blanche ... .

Flat Tone, couleurs . . . . . .8,60
Lowe Bron., B. 8., blanche . . .5,05
lowe Brou., R. 8., couleurs . . .4*
Lowe Bros., Rad~ drylog Ë1Ôar . .4
JM(elotone, blanehe . . '. . . .01
Monlotone, couleurs.. ...
Sanltone, blanche . . .. .
Maiple Lewal, blanche .. .. .... .8
Miaple Luia, couleurs. . . . .80
Mapie Mea, Z plancher . . .'47
Pearcy, préparoes, blanches. *.8.00

Pearcy, préparées, couleurs; .4.75
f. o. b. Montr6al, Toronto.

PRODUIT POUR ENLEVER LA PEIN-
TURE ET'LE VERNIS

Tazlte,«boit;e 1ial . ... . . .0
Vainher, B. IL.... 4
Cumoif .. .. .. .... .
Dougall Llngerwett . . . .«S
Takleoff .. .. .. .. .. .. ;8.60
OPW Preste. à.00
80olos.. .. .. ...... 3.00
Varn-off.. .. ... .. .. .... 60

F.o.b. Montréal, Taronto.

'VERNIS
Tuyau, %1 chopines:

B. . .. .. .. ..
O.P.w. .. .. ..
&nchor. .. .. ..

1e douz.
. $L50

.. 1.60
.... 1.40

PEINTURES A L'EAU
Opalite, barils 200 lbn. *..

Opâlite, kegs 100 bo .. .. .
Opalite, paquets 1 gaîL le pqt.
O-paite, paquets '/A gai] le pqt.
Ramnaay'a I:DEL Whlte,800 lb.

Peintures à l'eau (par 100
Paquets de 3 ib& Blanc
Decotint .. .. .... 9.50
Ramsay's PERFECTO 8.50
Coralite. .. .. .. 9.50
B.H. frescota . 7.80
Perfect . .. .. .. 7.50
Muresco.......9.00

COLLE FORTE

0.171
,0.18i
1.00

0.loi

ibn)
couleurs

la ib.
Anglaise, en feuille. . 40-50
Blanche, pied de porc. . -50
Cake bon., sac de 112 Iba.. 40-41
Peau, sacs de 112 Ib.. . . 4&-55
Colles broyées, sac de 112 1.

Anglaise .. .. ....... 85-46
Canadienne. .. .. . . ... 5

Brandford à èisa
No 7, 50 paquets, 1 lb. * 2*5.00
No 8, 100 paquetsIflb. 083.00

No 9, M paquets, 1 ro. . 35.00
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240 °o Brut!
Le bénéfice moyen du détaillant sur
les tabacs Macdonald est de 20 p. c.

S'il renouvelle son stock de Mac-
donald seulement une fois par mois,
cela veut dire 240 p. c. de bénéfice
BRUT dans l'année.

Il n'y a pas de raison pour que votre
stock de Macdonald ne se renouvelle
pas beaucoup plus souvent qu'une
fois par mois.

Avec sa demande normale énorme,
augmentée encore considérablement
par sa publicité nationale, le Mac-
donald est à moitié vendu avant
d'arriver à votre magasin.

Aucun autre tabac ou aucune autre
commodité ne peut procurer au
détaillant des résultats comme le
Macdonald, même à son estimation
minima.

Faites-en le calcul vous même.

111111111 Lil~

un lount- anneug ivu .tsw .PkOmV.w u v -fihs te

r' "-i

Q.v

p -%
QI

s..-
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Mercredi, 12 janvier 1921.

Le marché de l'épicerie est calme cette semaine avec très peu de
changements après le gros mouvement des fêtes. Les rapports idi-
quent que les affaires des dernières semaines ont causé un écoule-
ment intensif du stock et par suite le commerce sera actif pendant le
mois actuel. La diminution des arrivages de porc vivant a fait mo-
mentanément augmenter les prix. Le boeuf est soutenu pour la même
raison, mals il n'y a pau eu de changement dans les prix.

Le beurre et les oeufs n'ont pas varié de prix et le cours des oeufs
reste ferme à 81.00 la douzaine pour les oeufs strictement frais. Le
marché du saidoux et du shortening reste soutenu aux cours actuels
et est affermi par la hausse des prix du porc. Lèii-arché du sucre se
maintient ferme. la mélasse et les sirops de blé d'Inde n'ont pas
changé de prix. Le café et le thé sont toujours plus faciles sur les mar-
cihés d'origine. La- demande de noix pendant les dernières semaines
a épuisé presque tout le stock disponible, spécialement pour les. noix
écalées. On espère que les prix des nouveaux arrivages seront plus
bas. Il n'y a pas dle changement dans les fruits secs, sauf que les
Corinthes sont faibles et le marché des pruneaux ne montre aucune
amélioration. Les cours sont plus élevés pour les oranges cette se-
maine, bien qu'il y ait de bons 'approvisionnements sur 'le marché.
Les orages de Californie et de Floride sont à peu près les seules qui
restent sur le marché. Le marché des légumes a été actif cette se-
maine et les pommes de terre se maintiennent fermes au prix coté.
Le marché du poisson est calme et Il n'y a aucun changement dans
les prix. Lies cours de la volaille sont un peu moins soutenus après la
grande demande des dernières semaines.

LE JAMBON CUIT UN PEU MOINS
CHER

Viandes cuites - Bien 'que la mar-
ch6 soit calme pour les viandes cultes,
on signale cependant une légère dimi-
nution de 5 cents par livre sur le jam-
bon cuit.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du il janvier 1921.

Langue de porc en ge. *Boeuf presé en gelée, la lb.
Jambon et langue, la lb ....
Veau et langue .. .. .. ..
Eraules, rôie#... .. .. ..
Jambons cuite. .. .. .. ..
Ep&aules, bouilies. .. .. .. .
PAtés de porc (doua.) .. .. .
Boudin. la b. .. .. .. ..
Mince meat, la lb . .. 0.18
Sazelase de porc, pure ....
liologne, balb .. .. ... 0.14

0.47

0.42
0.86
0.60
0.55

0.80

0.19
6.180

MARCHE FERME POUR LES VIANDES
EN BARIL

Viandes en baril-Les cours des vian-
des en baril n'ont subi auoune. modifi-
cation cette semaine et restant les
mômes que la semaine pass".

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du il janvier 1921.

LE PORC CONTINUE A MONTER
LEGEREM ENT

Viandes fralches -Le porc vivant a
encore subi cette semaine une nouvelle
augmentation de 25 conts par 100 li-
vres. Malgré cette légè re hausse, le
Prix du porc abattu n'a pas varié et
reste fixe à $26.00. La hanche de boeuf
a augmentéi d'une cent par livre.

Cotations fournies par la maison
10E. BOURASSA, LIMITEE,
en date du 11 janvier 1921.

Porecs vivantes . -

Poreis. pr4parte-
Tués aux abttolm.
cho1i........
POn' fraino-,..

Gigot Ce poSe (Uùmz)

Longes (trimées) ....
Loinges <non trimées).
Epaulea (trimées) ....

Saucisse de porc (pure).
S.iucisse de Boeuf ....

(8teers et Helfer):
Boeuf frais-

Quartiers derrière
Quaertiers devant ....
Longes.. .. .. ....
côtes.........
Chuaka.hu& oé
Hanches... .. .. ..

(Vache)-
QuarTier derrière ....

18.25 Quatioevan . . . .
Longes.. .. .. ....
Chuee. .. .. .. ....

26.00 Veaux (suivant quatité).
Ag«ux 85-90 DIa (en-

tiers), la lb. .. ..
0»3 Mouton, 50-75 Ibo. No 1.

0.37
0.85
0.28
0.i4
0.13

0.27
0.16
0.3
0.24
0.14
0.21

0.3
0.13
0.30
0.23
0.18
0.80
0.28

0.27
0.17

Pore en baril-
Canadien short eut (bri)

morceaux de 24-85 .......
Dos "ica fat (Mr) MMr.

ceaux de 40-50 .. .......
P-prc beavy mess (brl) . ...
Boeuf plate .. .. .. . ....
Boeuf mess........
porc engraissé aux poio.
la&d gras, épaule .. .. ..

4.00

36.00
38.00
49.0
"o

LE JAMBON TOUJOURS EN BAISSE

Viandes fumées - Le jambon conti-
nue à baisser et une nouvelle diminu-
tion d'environ deux cents par livre en
moyenne a eu lieu sur les diverses qua-
lités. Le bacon à déjeuner a également
subi une diminution d'une cent par
livre.

Cotatlbns fournis@ par la Corigagnl,.
Canadienne SWIFPT, Limîýp,
en date du 1l 1janvier 1921,

Va XXMV--No 2
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:'* Jauibon..-Premium:
6-10o livres.. .. .. ..

Mediumn, fumé, la ilivre:
8-10 livres.. .. .. ..
12-15 livres. ....
14-20 livres. ....
po-25 livres.........
25-85 livres... .. .. .
Plus de 35 livres ....

Boon-
Déjeuner. .. .. .. ..
Cottage roulé .. .. ..
Jambons. Picnic .. .. .

0.40 0.42

... 0.89

... 0.8

... 0.88

.. 0.22

... 0.82

... 0.29

0.43 0.54
... 0.36
... 0.29

LE SHORTENING CONTINUE A
FAIBLIR

Shortening -Le marché devient d<
moins on moins soutenu pour le short
enlng et on constate encore cette se
.maine une nouvelle baisse d'une dem-
cent par livre.

Cotations fournies par la Compagnie
* Canadienne SWIFT, Limité.,

on date du il janvier 1921.

-Shortening " Cotosuet"
Tierces, 400 Ibo, la lb . ... 0.17
Tinettes, 50 Ibo, la lb.. . . . 0 '171
Seaux, 20 abc la lb .. .. .. 0.18
Morceaux, 1 lb.,, la lb . . . . 0.191

LE* SAINDOUX SE MAINTIENT

Saindoux - Le saindoux se matn
tient aux cours précédents et il n'ya
aucun changement à signaler cette se
Mfains.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
on date du il janvier 1921.

Tierces, 400 Iba, la lb. .. .. .. 0.23
Tinettes, 50 ibo, la lb.....0.23
Beaux, 20 Ibo, la li.......0.24
~Morceaux, 1 lb, la lb.....0.27

PAS DE CHANGEMENT POUR LE
FROMAGE

Fromage - Le fromage reste ferme
aux prix précédemment cotés.

Double, la lb. .. .. ...... 0.27
Triple, la lb .. .. .... .. 0.28
-Stilton. la lb. .. .. ...... 0.86
Fantaisie vieux fromage, la l1b. 0.82
Doux Québec .. .. .. ...... 7

LEGERE HAUSSE DU BEURRE

Bourre - On signale cette permaine
une légère hausse d'environ doux cents
par livre sur les différentes qualités.

Beurre crènnezie No . .. .... 0.55
Beurre crémerie, bloc 1.ib 0.50
Beurre crèmerie No 2 . '- . 0.54
Laiterie .. .. .. ...... .. 046

LA MARGARINE BANS CHANGEMENT

Margarine - Aucun changement à
signaler cotte semaine pour la marga-
rine dont les prix n'ont pas varié.

Ln moules, quivant la
queuté, lalb .. ........ 15

%n tinettes, suivant la
qualité, la 'lb. .. .... 0.80 0.32

MARCHE FERME POUR LES OEUFS

Oeufs - Le marché des oeufi est
ferme et .se maintient aux cours précé-
demment cotés.

Frais pondus. ........ 0.85
Ent-epôt choisis .. ..... . 0.75
Entrepôt No 1,.. .. .. ... 0.70

LA VOLAILLE SANS CHANGEMENT

Volaille - Pas de changement à si-
gnaler cette semaine pour la volaille
dont les cours n'ont pas varié.

Cotations fournies par'la maison
WALTER DEERV & CO.,

en date du il janvier 1921 .

Poule... .. .. ..
Poulet.......
Dindes.. .. .. ...
Dindons .. .. .. ..
Oie. .. .. .... .
Canards domestiques.
Canards du lac Brôme.

0.38
0.40
0.58
0.60
0.8
0.42
0.45

MARCHE CALME POUR LE POISSON

Poisson - Le marché du poisson
continue à être calme et on ne signale
aucun changement dans les prix cotte
semaine.

Cotations fournies par la maison
D. HATTON COMPANY,

en date du il janvier 1921.

Poisson frais
HKadock... ..... 0.071 0.08
Morue, pour le marché .0.07 0.08
Crevettes..........040
Hinmards vivants..... 0.60
Poisson blanc. . . .0.25

Flétan...........0.30
Brochet. .. .. ........... 0.16.
Carpe...........0.20
Perchaude.........0.15
Doré. .. .. ........ .. 0.24
Truite .. .. ....... 0.22 0.25

Poisson fumé

Haddies, BXe, MIa lb.. ....... 0.13

Filet@a.. .. .. .. ...
Bloaters la boite 50

Haegfumé sans arêtes
Hare saurs, la botte

018 ~

Poisson gelé

Geapereaux, la lb .. . . 0.06J 0.07
H1arengs .. .. .. . .. 0.07 0.071
Flétan, gros et petit .. 0.19 0.80
FIêtan, de l'Ouest moyen 0.21 0122
Hladdock .. .. ..... 0.07J 0.06
Msqi;ereau.. . . ._.........1 0.17

Doré. .. . . . ... .150.1ô
morue en trsnee.. , :e. 0o:Ô
Saumon de GeapM, la lb., 0.29-0.89
Saumon Colombie, rouge.. 0.22 0.23.
Saumon, Colomie, pile .0.12 0.1

Morue-

Morue; groése, brl, 200 Ibo .. 16.00
*Morne, No 1, medium, bri

de M Ib..... . 14.00
*Môrui No2lu, 6deàW3oîe :..13.00

Pollock No 1, brl de a0

M orue, s ans.a arêtes, (bot-.
te@ -de 0OIbo), laU, i.-..

hforue, sans arêtes, (car-
'toms de 24 Ibo0), la l.b....01

lioSuq (Ivrsy), morceaux
de 3 Vis> bottes de 20
Rb. . . .. ........ 0.15

Morue, sans ariteo (à
11ba). .. . ... 0.

Morue, en filaments x,-
tuSdel13 be)..... .84 .10

Morue séchée, ballot. dp.
100 Ibo..........12.00

Harengs Labrador No 1 BrOs 12.00
HIarengs Labrador Nqo 1, 1 bris 6.50
Saumon Labrador No 1 tierces 37.00
Maquereau. No -1, bris. . .- - 25.00
Samnop Labrador No 1 brio. ..26m0
Truite de mer. .. .. .. .. 21.00

NOUVELLE BAISSE DE LA FARINE

Farine - Lai farine a subi cette se-
mainie une nouvelle baisse de 20 cents
qui s'étend aux différentes qualités.

Nous cotons:
Fmefnm de blé-.

Chams traight ou mixtea,
50,000 Ibo, sur la voie, le ba-
ril, en (2) mac de jute, 98
-Ibo .. .. .... ....... 10.40

En (2) sacs de coton, 98 Ibs. 10.60
Petet lots, le baril (8) sacs de

jute, 98 lIbs........10.40
Farine dé bilé d'hiver (baril).

2 sams jute.........97
1&~e Patente,'par (2) sacs de

jute, 98 Ibo, ex etnrTepôts . .9

MARCHE SOUTENU POUR LES
GRAINS

Foin et grains - Li foin sa'main-
tient ferme aux cours .précédents. L'a-
voine montre une faible avance .tindis
que le blé d'Inde est légèrement.enori-
minution. 5
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cotations fournie$ par la maison
QUINTAL & LYNCH,

en date du Il janvier 1921.

Foin, paille, grain (prix du gros pas.
lots de char.):

Foin:
Bion. No 1, tonne de 3,000 Ib..
Bon, No 2 .. ... ... 30.00 31.00
Bon, No 3 ...... .. .. 28.00 29.00
paille. .. .. ........... 14.00

Avoine:
No 2 C.W. (34 dbs)
No 3- C.W. .. .. .
Ext ra Feed .. .. .
No 1 Feed .. .. .
No 2 Feed. .. .. . 0.641

Orge:
No 2 C.W.. .. .. .. ...
No 4 C.W.. .. .. .. ...
Fe1... .. .. .. .. .. .
Bli-dI'Inde No 2 jaune...

(Fonds américains)
lllé-d'Inde No 3 jaune...

(Fonds américains)

Note - Cea iprix sont à l'élévateur
et ne comprennent pas le coûtt des
sacs.

LE SUCRE TOUJOURS FERME

Sucre - Le sucre se maintient ferme
au cours précédent de $10.50 le quin-
tal. Toutefois le sucre jaune a subi une
légère diminution d'environ 25 cents.

Aflantic, extra granu
Acadia, extra granulé.
St, Lawrence, extra grnulé
Canada, extra granu . ..
Glacé, barils.... .. .. ..

et. autres en proportion.
Glacé, (boîtes de 25 Ibs) ...
GLacé, (boîtes de 50 Ybs) ...
-latine No 1... .. .. .. ..
Jaune No 2 ou... .. .. ..
,luune No-2... .. .. .. ..
Jaune No 4... .. .. .. ..
En poudré, barils.. .. .. ..
En poudre. 50s.. .. ....
En poudre, 25s... .. .. ..
Cubes et dès, 100 lus .

Cubes, boîtes de 50 lbs...
Cubes, boites de 25 obe...
Cubes, paquets de 2 Ibs ...
En morceau Paris, barils .
En morceanu, 100 lbo. .. ..
E n morceau, boites de 50 lbs.
En nmorceau, bottes de 25 lb.
En înorces.u, boites de 5 Ibos.
Vu morceau, boîtes de 2 lb.
E n morceau, boites de 25 lb.
Crystal diesnond, barils...

boites, 100 Ib.
boites, 50 Io
boites, 25 Ibs
caisses de 20

carons.. .

10.50
10.00
10.50
10.50
10.70

11.00
11.90
10.10
10.00
10.00
9.95

10.60
10.80
11.00
11.20
11.30
12.00
13.00
11.10
11.10
11.20
11.50
11.25
13.00
11.50
11.10
11.20
11.30
11.50

12.25

PAS DE CHANGEMENT POUR LA
MELASSE

Mélasse - En raison de la stabilisa-
tion des cours du sucre, les prix de la

mélasse restent les mêmes cette se-
maine.

Cotations fournies par la
CANADA STARCH CO.,

en date du 11 janvier 1921.

sirop de hl"w'ioe:-
Bari-ls environ 700 Il"".
1/ barils.. .. .. .. .. .
1% barils..........
Bottes de s livres, caine aldos.,

la calme... .. .. .. ..
Bottes de ô livres, caisse 1 dos.,

]a caisse. .. .. .. .. ..
Bottes de 10 livre.l, calms %

doz. la calmes.. .. .. ..
2 galls, seau 25 lbo., chaque.
3 galla, seau 8% lbo. chaque.
5 galle, seau 65 ilba, chaque.

Sirop de h144'inde blanc:
Bottes de 8 livres, à dona. & la

calmse...........
Boîtes de 5 livre,;@i doua.*&* la

caisse, la caisse.. .. .. .
RO-Ites de 10 livreoi raisse %

la calmse... .. .. ....

LASSIES >-
Barils . . . . .. .. ..

%barils.. .. .. .. ....
¼barils.. .. .. .. ....

0.00

0.08j
0.081

3.00

Sirop de canne (cryetal Dlamond):
Boites de 2 livres, 8 dons. à la

caisse. .. .. .. . ...... 8.50
liarls, les 100 livres .. . . . .. 138

9/s barils, les 100 livres . . . . 11.50

Mélasse des Barbades:
Prix pour l'il. de Montaréal.

Tonnes.. .. .. ....
Barils.. .. .. ....
Demi-barils... .. .. .

1.40
... 1.48
... .4

LEGERE HAUSSE DES ENGRAIS

Engrais - Le marché des engrais est
un peu plus soutenu et on signale cette
semaine une légère hausse de 25 cents
sur le son et le short.

scon, wagons mélangés
Short, wagons mélangés
Moulée d'avoine ....

Farine ià bestiaux, 98 lb.

40.25
40.25
50.00

8.00

Kugmai de gluten:
f.o. b. Cardizak.. . ..... 5.00
f.o.b. Fort WiLliam .. .. .. 51.00

MARCHE ir PEU MOINS SOUTENU
POUR LES LEGUMES

Légumes - Le marché est un pou
moins soutenu pour les légumes cette
semaine. Les prix des carottes, les Oi-
gnons et les pommes de tere mon-
trent une légère tendance'& diminuer.

Cotations fournies par lua maison
CHARBONNEAU & FRERE8,
en date dù il janvier 1921.

Betteravea Dnvelles, ses
(]Montrll) . .. . . . .. i 118

.58

Chou-fleur canadien. douz, don-
ble calmse... .. . . .. 7

Chou (Moutr6al) baril ,
Carottes (sac>... .. .. ..
AU,lb... ..
Laitue, Canada, do:.'.. ..
Poireaux, doma. .. .. .. 0.40
Oignons rouges, 75 oRbe
lOignons espagnols, caisse ..
Persil (canadien) .. .. ..
Panais, sac . . . .... ..
Pommes de terre Ntontréai..

sac de 80 Ibe.. .. .. ..
Ponme de tez 1011.jfmu

msame... .. .. .. .. ..
Naveta, (Qu6beo m sa.. .. .
Navets (Montrési)... .. ..
Cresson (doua.) .. .. ...
Céleri, canadien, la dou. . ..
Atacas... .. .. .. .. .

4.00
1.50
1.00

2.00
0.50.
1.75

l.5s
23.00

LE MARCHE DU CAFE ET FERME

Café - Le marché du café est fer-
me cette semaine et on signale même
une lélgère. hausse de 2 cents par livre
sur le Bogota.

Cotations fournie@ par la maison
KEARNEY BROS.,

en date du 11 janvier 1921.

Café- La, livre
RIO .. .. ... ...... 0.17 0.81
Mexique. .. .. ... .. 0.43 0.40
Jamaque .. .... .... 29 0.84
Bogota. .. ....... 0.38 0.42
Mocha ........ . 0.50 0.53
MWoe. (genre). .. ...... 48 0.50
8antos, Bourbon .. . 0.85 0.40
8antoa No 1i.. .. .. .. 0.39 0.3
Santos No 3 .. .. .. .. 0.26 0.38

MARCHE SOUTENU POUR LE THE

Thé - Le marché continue à être
soutenu pour le thé. Les différentes
qualités de Pekeo ont même subi une
augmentation variant de 2 à 4 cents.

Cotations fournies par la maison
KEARNEY BROS.,

en date du Il janvier 1921.

Nous cotons:
This J@Mo-(noivelle rA<iutel

Choix ......... 0.45 0.50
Barly Plckin; *.... .. 0.58 0.60
MÎemeures variétés . . . . 0.80 1.00

C'.-vlan et Inde@--
Pekeos .. .. .... .. 0.30 0.45
Orange Pelceos brisé .. 0.40 0.56
Orange Pekeos.. .. .... 0.35 0.60

Les qualités Inférieures de thés
brisés peuvent être obtenues des mar-
chands de gros sur demande à des
rrix raisonnables.

LES EPICES SE MAINTIENNENT
FERMES

Epices - Le marché est soutenu
pour les ilploos qui maintiennent leurs
cours de la semnaine priloddente.
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Cotations fournies par la maison

.J. J. DUFFY & CIE,
en date du Il janvier 1921.

casuin.. .. .. . .. .... 0.85

EColsa.. .. .. .. . . .. 2 0.86

Pure moulue. . . ..... u8 0.40
Clous . . . . .. .. .0.70 0.15
câme de tarér" (trai.

gais Pure). . . . 0 p 0.I6 010
(blcw4*e canadienne ...... 0.25
Amérian (hlgh test). . 010o 0o8s
Gingmbre. . . . . .*. ... .0.40

Gingembr (Cochin ou Ja-,
pou) . . . . . . ...... 0.81

Maca .. . .. 0.70 0.85
~p1cs méanges. . .0.8 0.80
= a, ntièea . .. .0.45 0.50

Muscade, moulue .. . . ... 0 0.40
Poirnoir .. .. .. .. 0.25 0.85
Poivre blamo. .. .... 0.85 0.40
poinse (caymeue). . . .25 0.81
11plese à marinades .. 0.86 0ois
1'atels. .. .. ...... 0.0

'mvmsrle. *. .. .. 018 0o8e
Acide btsrque, la [b. (en

wistaux ou en poudre) 1.00 1.10
Graine de cardemone, la

lb., en Tm . . . . . . . .... 2.00
Carri car aY)>bonlno-

mlfn'7 .a1.. 0.85 0.80
Cannelle, Chine, la lb. .,......0.80
Cànnelle, la lb, moulue . 0.80 0.85
Graine de moutarde, en
.v." ........ 0.85 0.40

Gaine de célerit esu vr«c
.* <nominal). .. .. ... 0.15 0.50
Noix de coco filamenten-

se, en s"aux. . ... ... 0.81 0.80
Clous ronds, entiers,

(Piment) . .. .. ... 0.18 o.so

MARCHE SOUTENU POUR LES
SECS

Fruits mecs - Le marché des fruits
secs est soutenu cette 'semaine et on
signale une légère hausse sur les abri-
cots et les raisins épépinés. Par contre
les muscateis et les pruneaux accusent
une légère baisse.

Nous eotons:

Abrtoota. f"noy.
,%bricote de choix .
Abricots, Elabo
Pommes (évaporées).
Pècehes (fancy)..
Poires de choix

Pelures séchées:
De choix........
Ex. fancy .. .. .. ........
Limon .. .. .. .........
fitrn. . . . . . . . . ..
Pelures (mgme

tranchées) doz......

Rlaisin:
Un vrac, Valence, bottes

de 05 lbo., la lb.. .......
Muscatels 2 couronnes.

44 1 couronne...
3 couronnes.
4 couronnes.

sous pépins de Cel. car-
tons 16> onces.....02

0.40
0.38
0.35
0.14
0.31
0.31

0.86

0.45
0.221

0.22k

0.271

0.30
0.19

Corinthes grecs, 16 onces.
Eppiné, humio..

15 onces .. .. . . . ..
Dattes, vrac.......
FarcIes boites de il lb.

Enpaquets s*ulemea....
de romadaire (86

lO onces) .. .. .......

FiguesB%@,la lb......

a li, la Ilb......
Figues blanches (70 bot-

te. 4 onces), SA0, 50 x Il
os. .-. .. . .. .....

Il x 10 oz.
Figues .Fancy malaga, 23

Ibo, aib........

Prnmeaux (bottes de 5 lru):

20-30 . . ..... .

30-408.. .. .. ..
40-50e..........
50-608 .. .. .. .. ........
60-70a. .. .. .. ........
170-8Os. .. .. ... .. ....
80-90s..........
90-1008 .. .. .. .. .......

0.811

0.30
0.121
8.85

8.00

6.00
0.84
0.28
0»8

8.40

0.08

LES FRUITS SONT FERMES

Fruits - Le marché des fruits reste
ferme aux cours précédents.

Cotations fournies par la maison
HARt & TUCKWELL

en date du il janvier 1921.

Pomes- ,
Baldwina .. .. .. ..
Ben Davis . .. .. ..

Greeninge. .. .. ..

Rouges d'hiver .. .. .
Pommes en caisses
Airelles, baril. .. .. .
Raisin Almerla ....
Pëimplemomms TIoride,

46, 54 et 64 .. .. .
(itrôna, Californis. ..
Granges de Cfflornie.
Poires Californie (cse).
Bananes ......
Ananas... .. .. ..
Figues de Turquie, lb.
Dattes nouvellesi, l. .

7.00 8.00
5.50 6.50
6.50 7.00
8.50 9.50
5.75 6.15
4.75 5.25

80.00
12.00 13.00

5.50 6.00
... 4.75

5.00 6.75
6.00 6.50
7.00 1.50

... 11.00
0.93 0.45
0.16 0."0

LES CEREALES SANS CHANGEMENT

Céréales - Rien de nouveau à Si-
gnaler cette-semaine sur le marché des
céréales quiý maintient les prix prêcé-
demment cotés.

Corumeal, golden, granu&é
Orge perlé (sac de 98.. . . .
Pari-me de sarrasin (98 Ibo)

nouvelle ....... .. .. ..
Orge mondé, (98 Una) ....

Haomlny gruau, (98 Ib.....
Hoilny perlé, (98 Ibo) ....
Grahawm, baril... .. .. ..
Oatmeal (standad 'gra-'

nulé) .......... .. ..
Airoine roulée, 90e (e»

vrac) ........ .. .. ..

4.00
6.00

5.75
5.00
6.30
5.00

11.15

4.85

PAS DE CHANGEMENTS POUR LES
PRODUITS EN'PAQUETS

Produits en paquets - Aucun ohan-
gement à noter cette semaine pour les
produits en paquets dont leis prix n'ont
pas varié.

Nous cotons:
Breakfaat food, cailme le..
Cocos Frys,4 bite % àb, .. . lb

Bakers, bte% b. .. -
Iawneys. bt* % lb.,.

FlocOns mais, caisse à doua.,
.8.63 8.50

Floccas, avoneàs. . ...
Avoinc roulée, Sc. .. .. .
Avoine roulée, lO . .. .. .
Oatmel, coupe fine, paquets,

3.50
0.58

5.60
8.00

Calmse.. .. .. . . . . .... 6
RhiP puf.. .. ..... . . §0r
Blé pulfé .. .. .. ... . .. .4
Frlne4 caisse.... . .. ... SAS
IHomlny, perle ou grain, 9 doma 8.65

Jlahbr&£4 (80",~paquet)
case ....8 .85

Orge perlé écossais,, caisse 2 .0
Farine à crêpe, caisse . . . . 8.70
Farine à crêpe, préparée, dons.* 1.50
Wheat food, 18-1%... . . . . 3
Farine de sarrasin, o&me. . ZAO0
Ilocons de blé, caisse a dous. &.5
Oatmeal, coupe fine, 20 pqts 6.80
Blé à porridge, 86@ calmse. a*6.40
Blé à porridge, Son cailme . 6.00
Farine pr&p&tte (paquets de à

en.), dom .. .. .. ... .... 8.00
Farine prpre(paquoe de 0

Ib..il d s. .. ..... 5.90
Co=» Starch (Préparé). 0.111
Farine de pomme de ter" 0.18
Benon 0*»rf Starch, le. lb.. 0.11
Canada Cor» Rth, le. lb. 0 .10
Canada Laundry Starcb, lb. 9.09
Eni (buanderie). .. .... 0091
Fleur tapioca. . . . .. 0o1s 0.16

POUDRE A PATE "COOKIS FAVORITE"
la demialne

Bot.e carrée, -I-b. (a doua. par
eassme)... .. .. .. .. .. 8.45

Boite ronde, 1 lb. (2 dons. par
caisse). .. ... .... . 5

Botte ronde, % Ilb (S dons. par
caisse) . . . .. . . . . . .

Botte ronde, '/, lb. (4 doux. par
me). .. .. .. .. . ... î.As

Beomepte spécia par lot de 80 case
ams

PEAUX VERTES ET LAINES
Peaux de cheval da pièce 3.00 3.50
Peaux de mouton, la pièce 015 0.50
Peaux de boeuf ou vache,'
-la lb...........0.07

Peaix de- veau de lait, la
lb .. .. .. .... ...... 0.12

Peaux de taureau, la lb. ..... 0.05
Peaux de veau de son, la

]b .. .. .. .... ...... 0.8
Tiaine lavée, Osa lb . . . . 0.18 0.25
Laine non lavée. .. ....... 15

mum1N PMMPAMME BROOIMIE
ICr HA-Vro

"XXX" (étkoWe âoge P&-
quete de -bo, la do.' . . .. $3.00

"X= (4ticnett rours~) Pa-
quetsdelôlb, la doua. .- . 5.90

Cresent (6tlquelte rouge) ps-
ques de 3 Ib% I&4ong. . . . lià
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quets de ô bl deus..
S&erbe _(Aluette rouge) ~

quets de 8 lboi, la doux.
Sqqperbe (itiquette r00ge) Pb-

queta de ô lbo, la doux.
k4épen (étiquette rouge> ps-.

qts de 1%1 [tu, la don%.

5.80

3.90

5.70

1.60

PRODUITS PURITAS

Poudre à p&t.
Caisse de 4 dx. de 2 onces, la do. 0.90

- 4 - 1.35
- 4 - e 1.80

4- -8 3lis
à i- l 8.05

- ~ i 4- 3 .95
le-1 - 8.80
le-1 - 8.75

-9 iY - 31sla do.9.35'
S. I~- .bo, la dx. 16.50

a2 do. 4 ono
%*e assortie 1 ds. 12 a la cao 9.40

il1 ds. 16 oeJ
Emballage en bottes de fer-blanc.

Escompte spéil de 5% sur toute
commande de 8 caisses ou plus de
Poudre à Pite Puuitas.

noyau.......* . . . . 4.75

GELEE DE TABLE
(Dix essences)

Caisse contenant 1 gr. ou il
cartons d'une doux. chacun.

la douine. .. .. .. .. 1.85
Il, ros iO.. .. ....... 16.80

GELATINE CRYSTAL
(Non aromatisée)

Case contenant 2 cartons d'une
douzaine chacun. . . . la dz. $1.90

SODA A PATE
100% 'De.

Case de 6 dz. de 10 on., la me 3.35

PROMPT TAPIOCA

Caisme de 4 douzaines, la doux. $1.50
LUSTRINE (Poudre de Savon)

Caisse de 100 paquets de 8 onces $6.80
- 48 - le - 6.80
- 24 - 8 lbo. 7.55

Demi-caisse 12 - 8 lbs. 8.85

NETOYEUR PURITAS
Caisse de 4 douzaines . . . . $3.95

EMPOIS ORIENTAL
(en Doltes, cartons)

Caisse de 4 doux... . .. .. $6.00

LES CONSERVES DE TOMATES SONT
EN BAISSE

Conserves - Il faut signaler cotte
semaine la baisse assez sensible des
conserves de tomates et de blé d'Inde.
Les prix des autres conserves restent
sans changement

CONSERÎVES DE LEGUMES.-
Asperges (américaines ver-

Fèves, Golden W«x . . . 3.15
Asperges importées, *%a. 5.50
payes. Refuges . . .. . . 3.15
1Iléd'Inde (2.)......1.50
Betteraves à b..... ....
Carottes (trnohlSU). le. 1.45
Blé-d'Inde (en épis) gad. 7.00
Epfluarda s.e. . . . .. 5
Elpimerds, Can. (le).. ..
%tueinr& Californie, 2. 8.15
Tomnates, le........
Tomtates, 28.......
Tomates, 21s .. .. ... 15
Tomates, 3s.... .. ...
Tomnates, gallons . . . . 6.5
Clt.-niille. 21/28. (douz.) 1.50
(,%rouile,,- gallon (doua.)
Pois, standards. .. .... 1.85
Pnis. flarly Jun . .. .... 8.0
rois. très fins. 20 om.
rnws.là,Oo......

Pois Ipoti--
Fins, caiss de 100, la

caisse.
Extra fins... .....
No 1. L .. .. .... . ....

411

1.521
1.85
1.75
7.50
3.90

1.85

1.55
4.00
1.90
3.10
lis5
ikO

17.50
80.00
38.00

CONSERVES DE FRUITS
Pommaes, 2%1s. douz. 1.90 2.00
Pommes. gaLI., dou. 5.35 5.75
BlueberriesSe 8s..... .. 5
Grvellles noires, la douz. 4.00 4.05
Cm'rse. rouges. sn

noyalu, sirop ÎWas, La
doux.........4.80 5.15

MARCHE PLUS SOUTENU POUR
LES NOIX

Amandes et noix - Le marché est
un peu plus soutenu pour les amandes
et les noix cette semaine et on signale
une légère augMentation dei amandes
Tarragone, des av 1elines do Sicile ainsi
que des Peanuta'Jumbo.

Nous cotons:
Amandes Tarragone, lb,
Amandes (écalées)
Amandes.(Jordmi).
Ohetaiguen (canadlennes)
Avelines (Bielle), na ab.
Noix Hick~ory grosses et

petites),
Pecans (i4 ;:m*>o) la lb.

Jinnbo... .. .. .. ..
Salés esagnles,. la lb.

Ecaes o.1 snls
Eomes" No i.. ..
Ectiée No 3...

0.45

0.17

0.10

0.33
ois, 0
0.14 0.8
0.16j oie.

.0.. -u

Pesant@ le)
.Fancy engres, la lb. .

Fricy cassées, la lb.. ..
Pecan. (nouveles Jan*)

la Rb.. .. .. .. . ..
.pécans, grenue, No 3, Po-

lice .. . . .... .. o
pommes, NouvelleOrléas,

No . .. .. .. . ... 0.31
Peomns, 44Paper eh&"a, a4

roos Jumbo......
Pecame, écalées. ..... 16
Noix (Grenoble) .. .. ...
Noix (Nouvelles de Na-

pion). .. .. .........
Noix (écalées). .....

Noix du Brésil, (nouvelles)

LES POIS ET LES FEVES

Pois-
Blanc, le minot. .. .. ..
Bleus, le minot.. .. .. ..
Cassés, récolte .nolivele os lbo
Pour bouillir, le boisseau ...
Japonais, verts, la lb.

Fèves-
Fèves canadiennes, triées

à la main, le minet ....

Japonaises, le indnot .. .. .
Lima jiiponaime, la. lb., suivant

la qualité,. .. .. .. ..
Lima, Californie, lia lb ....

lis
0»8

0.88

ois

0.34

ois1
1.10
0oi6

0.30
0.60
0ois
0.40

8.50
8.60
6.50 .
8.10
0.06

8.75
8.50

0.10
0.13

PARAFFINE

Cotations fournies par la compagnie
IMPERIAL OIL LIMITED

113-20 MlN.P. cire paraffine, lb. $0.1230
lZI-25 MII.. cire paraffine, lb. 0.1280
128-30 Mi>. çlre paraffine, lb. 0.1480.
13C-36 M.P. -cire- paraffine, lb. 0.1655

IXAWU LITb EANUflgEUD5, XO1ftR5AL~.
- KNuO.mUs~,s Dur I. Casais.

MELA.SS.E
il y & beaucoup -d'offres sous différenlts noms et marques', mals le nom n'en change pas le

goût ni la nature.
Conservez les marques fiables, et ne vous surchargez pas d'autres avant d'avoir vu nos

échantillons et. prix de nos mélasses et sirops EXU Fancy Indian

I."-1NDIAN MOLASSES COMPANY
IL. P. OAIUMBIX . me de i la 19 1us Quae

"Mets-set peur Qus.
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Bourrures de Collier

Un.oc 'de prévention 'Van-t une livre de Remède"
DES ollers mal ajustés et des bourrures inférieures ontmi

sel~ Sbiedes chevaux sur la liste des malades avec des écor.
chures et des meurtrsumes..

Un cheval est un actif aussi longtemps qu'il est capable
de faire sa part de travail. Un cheval à l'écurie, qui mange du
grain et du fourrage eoûtant cher, est une charge,

LE.S BOURRS DE COLLIER "dTAPATCO"P
Brevet -Amirloaln, lier décembre 1914. Brevet Canadien, ô avril 1915.

Consevent les chevaux en bon 'état
Elles sont largement employées par les fermiers qui com-

prennent que l'efficacité des attelages dépend entièrement de
l'ajustement, et du confort des mHliersj.

Ecrivez pour avoir le catilogu*e.

Thec Americai Pad & Textile Co.
CHATELU& ONTARIO.

*LE CLIENT DOIT ETRE SUR SES GARDES"
C'était là l'ancienne tacon de faire des affaires; et vous la rencontres encore parfois aujourd'hui. Elle vous

place sur la défensive en vous obligeant à. vousf mettre en garde pou~r qu'on ne vous vende pas des mélanges infé-
rieurs.

La méthode actuelle et le service « M I[XLL mont exactement l'opposé. Nous pouvons soutedtir nos dé-
clarations soit Dar écrit, soit. verbalement. Nous garantissons notre produit et nous le distinguons des autres
pae notre marque de commerce déposée, Marque "INMJLL".

Nous.tenons à faire ressortir ce fait car évidemment les grandes ventes de

-MELASSE SUPERm
*BARBADE FidmiII

(Marqùie de commerce déposée)
ont fait dégonfler les voiles de certains vendeurs qui essayent de pousser la vente des mélasses mélangées de
basse qualité. Cela les choque de voir u.WINDILL rempDorteýr les affaires.

Les seuls points qui vous Intéressent comme détaillant, sont les quatre faits suivants:
PREMIHEREMENT-La mélasse Barbade "INMILL contient tout le sucre qui était dans la canne, concentré en

sirop le plus pur.
->EUXIEMEMENT-Nous garantissons IMILUL" comme une mélassq Barbade absolument pure et de la plus

haute qualité.
TROISIEMMENT-Nos prix sont avantageux pour-vous,
QUÂTRIEMEMENT-Elle est.lg&gement annoncé&.

Purie cane MolaSss Co-o f-Caada, Lim ited
!8T., lOHN, N. 13. MONTREAL P..

Fn foriv*nt eux annoowe i Vous mentlsoe Ie"Prx Courant", vous vous assurez uan nieIIleur mervîos

1
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...Crandes Réductions de Prix
avant notre Inventaire du 1er février

Au -Commerce de Détail
Comme nous l'avons annoncé la semaine dernière, nous avons réduit nos prix sur nos diffé-

rentes lignes de marchiandises en vue de réduire les stocks avant le 1er février, date de notre
Lnes prix dans certaines lignes sont plus bas que ceux des manufacturiers.
Les marchands détailleurs ont là une occasion exceptionnelle, en achetant à prix sensible-

ment réduits, d'abaisser proportionnellement la moyenne des prix d'1achat antérieurs et d'activer
leurs ventes jau consommateur.

Que vous soyez acheteur ou non, vous avez intérêt à demander nos prix et les quantités

de marchandises dont nous disposons sans réserve.

Conserves Canadiennes
'POISSONS

SÂUN(>NS-5Sockeye, Bouge, Bose, Blanc.
i sde 48 btes dol lbM. et

::e de 96 btes de.& lb.

SARDINES, BOXARDS HARENGS, HIJITES, NA-
*QUEBEAU, CREVETTES, THON.

LEGUMS

Tomates, Pois, Blé-d'Inde, Fèves, Asperges, Epinards,
Citrouilles, Betteraves, etc.

FRUITS'

Frases, Framboises, Péches, Poires, Prunes, Cerises,
SAnanas, Bleuets, Pommes, Abricots&

CONFITURS
Balance de Lot

Raymond,
Waglitaff,
Akylmer,
St-William,
Victeria,
Goodwlllies,
E. D. Smith,
Old City,
Llndners,
Banner,
Princees,

13 et 22 oz., 4 et 30 livres.
16 oz., 1. 2 et 4 livres.
16 oz.
16 oz., 4 et 30 livres.
10 et 16 oz.
200os.
16 oz., 4 et 30 livres.
16 oz., 2 et 4 livres.
16 oz., et 4 liv*es.
8 oz., et 30 livres
4 livres.

MARMELADES

Aylmer-Harvey's-Keillèi--Liby's-E. D. Smith-
Wagataf f-Sheriff 's-t-Wiliam

Conserves lm portéees d'Europe
PETITS POIS "SOLEILt-Sur-Eztra Fins,

Extra-Fins,
Très fins,
Fins,
Mi-Fins,
moyens. Nos 1, 2 et 3.

CIIAXPIGNONS F. LECOTRT-Extra-Premier Choix
PARIS et Choix.

Profitez de "nos prix spéciaux AVANTf notre Inventaire du 1er fév*rie

EÇRIVEZ, TELEPHONEZ OU TELEGRAPHIEZ VOS COMMANDES A NOS FRAIS.

LAPORTE, MARTIN, LIMITE
584 ST.PAUL OUEST MONTREL-TL-BM766

Ea~ Ioelvmnt - mwe, si vous mntldommu le "Prix Coureat", vous vous ussurus un meilleur .mvb..

701. x=V-No 2
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LA CONSTRUCTION
AYLLM

Réparation et agrandissement de
bâtiment, $20,000. Propriétaire: Cou-
naught Park Jockey Club, Edlfioe de
la-Bfanque Nationale, Ottawa. Archi-
te-ie: W.*E. Noffke, Central Cham-
twre, Ottawa. Travaux à commencer
ver.4 le mois d'arU.

CEDAR
AgrandlIssement d'usine de force

motrice. Propriétaire: Montreal Light
lient - Power Co., 83 rue Cralg 0.

M tra!.Ingénieur en chef: M. Wil-
t4ci'i. 83 rue Craig Ouest Montréal. Lde
propriétaire -.a installer des nioteurs,
générateurs, etc.., Travaux A com-
nieticer ait printemps.

Agrandissement du bàtiment den
trunsformateurs. Propriétaire: Mont-
reai! Light Hieat & Power Co., 83 rue
Craig Ouest, Montréal. Ingénieur en
chef: MX. Wilçton, aux bureaux du pro-
PriLýtalre. Travaux à commencer au
printemps.

C'OWiANS VILL
Algrandissement de fabrique $50..

000. Propriétaire et constructeur: W.
F. Vila Co. Ltd. Travaux à faire à
la journée. Les travaux reprendront
le, 1er mare; et seront terminés eni
juin.

GRANBY
8ticetrsa4e de da Banque de Mont-

réal, coind es rues Principale et Duf-
ferin. Architecte: X. 0. Rea, 285 Côte
dit Beaver HagI, Montréal. Entrepre-
netur général: Newton-Daldn Coins-
truction Co., Sherbrooke. Acier: Mac
Iinnon Steel Ce. Ltd, Chemin Drum-
moud, Sherbrooke. Electricité et
réinture par l'entrepreneur général.
Toits matériaux achetés.

GRONDINES
A l'étude, réparations à l'église de

la*paroisse. Secrétaire trésorier de la
vHie : Ludsrer Auger. La paroisse coefnp-
te faire placer une nouvelle toiture en
fér galvanisé au printemps.

ISLE MERE
Maison pour club de gc6lf. Propril-

taire: Isle-Mère Coun'try Golf. Surin-
ter.dant: A. H. Tuli. a/s de AvIa%
Bo'id Co.. 232 rue St-Jacques, Mont-
rhvIl. Architecte paystglste: Rickson
A. Outhet. 264 Côte du Beaver Hall.
Le Propriétaire a décidé de const.rui-
re ira club provisoire au -printemps et
d'&r1ger à l'automne de bâtiment dé.
flilitif qui coûtera 2.50.000.

LAMBTON
*A J'étude, installation des fils élec-

ttinties dans l'église $2,000. Proprié-
tàlre: Conseil du Village. Secrétaire
t.u4itorier: Zeph. Bureau. Aucune déci-
qf<'n au sujet de l'époque oùi doivent
toinmencer les travaux.

MA8COUCHE
Collège $27,000. Propriétaire: Com-

Mm~ion scolaire. Becrétaire trésorier:
Notaire W. Beaudoin. Architectes:
Cardinal & Beauchamp, 26 rue St-Jac-

%"îîs, Mon.t-réal. Ebtrepreneur général:
IHormiadas Duval, 8t-Rfenri de Mas-
tiî*ouche. L'entrepreneur générai est
stlr le marché pour quantité de ci.
nient, brique plastique, bol& et une
fournaise Ring.

tain MONTREAL
:Sainprovisoire du Canadian Na-

tIcuàî al Boulevard Gouin, 31,500.
Lès travaux seront faits probablement
à lIa Journée sous 'la surveillance de

W. Stevenson, 411 rue Dorchester 0.
Plans à l'étude pour entrepôt rue

lituke. Propriétaire: R. W. Bertrain,
117 rue MeoGiU. Architecte: Frank
leden, 65 avenue du Collège McGill.

Résqidences. rites Aird et Bennett.
Propriétaire : L. Tremblay, 76 rue
Aird. Le propriétaire a acheté plu-
aI..Itrq terrains %ar les rues ci-dessus
et ' a construire quelques résidences
ai pîlrintemps.

4 résidences de 310,000 chacune,
avenue Regent, M.%ontréad-Est. Pro-
irLi'taires et constructeurs: J. Han~
& P'arker, 4865 rue Sherbrooke Ouest.
Architecte: W. 6. Wright 204 rue
Rqt-Jacquest. Toiturwe: D. Nicholson &
C )., 32 avenue du Parc. Pas de maté-
riaux requis. Balance des travaux àk
faire à la journée.

Résidence double $16,000, avenue
Il"-scival. Propriétaire: R. A. Outhet,
26.4 (Côte (lit Beaver Hall. Architecte-
T1. Nia rei. Toiture: G. K. Reed &
( o. Ltd, 37 rue St-Anrtoine. Proprié-
taire reÇoit soumissions pour électri-
cité, plittrage et peinture.

Bureau, hangars et badance, coin
d~es rues Notre-Dame * Caning. Pro-
pi.rUtasire: A. Gutyot, 61 rue Canning.
Let propriétaire a acheté le terrain et
van faire construire ait prhntemps.

A.'. étu~de, transformation d"im ma-
gnuiin en Biucursale de la Banue Roy-
ale, coin de l'Avenue Mont-Royal et
<lit Boullevard St-L.aurent. Surîiiten-
lu:nt des édifices de la banque: L. P.'Sî'yder. La Banque Royale a acheté

tun magasin départemental et va cou-
î¶ertir le rez-de-chaussée en bureaux
de banque. Elle ne prendra pas posses-
sion avant quelque temps. Des sou-
i1sions Reront demandées plus tard.

QUEBEC
Magas4in de J. Nlamondon, 727 rue

St-VulIier, détruit par un lnaendie.
Perte: $35,0W0 Pas de décision au su-
jet de la reconstruction.

2 résidences, $16,000, rue Bourla-
maque. Propriétaire: J. P. Lavole, 6ô
rime Jeasme d'Arp. Entrepreneurs gé-
néraux: Lavole & Frère. sil rue Jeanne
d*Arc.

-Nagasin $40,000, 89 rue St-Joseph.
Propriétaire : Suesseion 8.-N. Pa-
rent, 310 Grande Allée Architecte:
Ad. Tnudel, Hôtel de ViUe. Entrepre-
neîîr générai; Télesphore Guay, Bien-
îille, Lévis. IUoenberle, chauffage et

(H-cr'clé:Napoléon Lepage, Bien-
01le. Peintiiue: Art. Cloutier, rue Bé-
-nn, Bienville.

RIVIERE DU LOUP
A l'étude, fabrique de gants. Pro-

pr;étaire: Union Glove Workis, 683 rue
On'tario Est. Montrélal. Propriétaire
décidera dans le courant de Janvier
't'il va construire ait printempsi out non.

ST-ALPHONiSE D'YOUVILLE
Plans préparés pour une chapellie,

S-10.000. Curé: Rév. A. %iet. Archi-
tfete: Chas. Reeves, 83 rue Cralg
fllîfe9t, Montréal.* Le curé et Igs mar-
uiilliers de l'Oeuvre% et Fabrique de
la Parolare de St-Alphonse d'youvule
"'nt s'adresser à la Législature à sa
vrochadne session pour passer mi acte
ls1 autorisant à emprunter *$250,000
'mur lesquels $30,000 seront <'ýalovés
à la construction d'une chapelle. Une
t.clise sera construite plus tard avec
4- reste. Soumisions seront deman-
clées dans quelque temps et les tra-
-sux commfenceront en avril.

ST-HYACINTHH
Hôtel-Dieu 3600000. Propriétares:

Ith. Soeurs Girises. Architectes: René'
111cher, 240 rue Girouard. 8t-Hyacin-
i.he et Chas. Brodeur, 63 rue de l'Hô-
tl de ViÈle, HulI. Les travaux seront
faits au prix coûtant plus une base
(le pourcentage.

Mlans prfpmarfé pour l'église de St-
Joseph de S.-Hyacinthe. L'abbé Hughes
i.afontaine qui poursuit ce projet sera
probablement le curé de la nouvelle
igirosae. l1)s travaux devraient coin-
niencer au printemps.

ST-SYLVESTRE
Ecolde. Secrétaire trésorier de la

commission scolaire:ý Notaire J.. A.
P'ayeur. Entrepreneur. général: J.
Chbas. Flantand, Beaurivage, Comté de
Lt .tbinière.

ST-TITE
lEWdi. Secrétaire trésorier de la

reimmission scolsire:- Dr. E. Lacour-
sière. Soumissions seront probable-
tuent demandées au printemps.

SHIERBROOKE
Fabrique de crème à la glace et de

rhocoiat. Propriétaire: Goupil Ltée,
Q rute Alexandre. Architecte: L. N.
4Aldet, 74 rue Ring ouest. Entrepre-
neur général: J. R. . Royer, iis rue
Mfurray. Toua tes soùs.cutrats à
faiire (k la Journée. Briques, toiture,

t urnne, plomberie, plancher et quin-
i<a!llerie non aohetés. P1roprIétàhre à&i
'kIre acheter voûtes, balances et ex.
I incteurs d'incendie. Entrepreneur gé-
néral désire acheter compresseurs
d'air, arbre de couche, courroiespou-
lies, ascenseurs, une chaudière de 30
ôï 40 H.P., etc.

THETFORD MINES
25 habitations ouvrières. Pýroprié-

taire: Bennett Martin Asbestos*t
Chrome Mines Ltd. Secrétaire téso-
'ritr: H. Willlmo. Entrepreneur gé-
nemIl: Canadian Alacidin Co. Ltd, 208
.te King Ouest. Torouto.

TROIS-RIVIERE
Agruaxllsement d'un moulin & pa-

-pler 3,00000, le de ta Potherie.
P>ropriétaire : Wayagmnk Puip &
Paper CO. Ltd. Secrétaire trésorier:
Vieo. Andeirson. ?Lagonnerie: Nobert
& Dugré, rue du Platon. ciment, fon-
dations et Plateforznes suspendues:
A. F. Byers * Co., 340 rue Université,
%lintréal.

U]PTON
'Couvent à l'étude. propriétaire: pa-

ro:sse d'Upton. Curé: Rév. L. A. Du.
tilly. Travaux à commner au pria-
temps.

VALLEYFIELD
Résidence, rue Victoria. P-roprié-

taire: P. T. LUgrý Québec. pas de
décision au sujet de la date du coin-
ricnoement des trsavaux

WESTMOUNT
Transformation d'un grenier à four-

rage en habitation, avenue Sunny-
f;de. Propriétaire: Dr MoDougald, 8
CheIn du Belvédère. En1eqeneuro
généraux: A. P. Byers di Çb, "40 ru
Université, Montréal. TOUm travaux à
faire à la Jounée par les entrepre-
n"ur généraux. P«s d'a matériaux
requis.

YAMASKA
Système de chauffage à air chaud

Sî,ooo. PrOptrUtalres -glse de St-
Michel d'Yetnaka. sScrtaire tréso-
rier: Miche! St-Germin. Travaux &
taire à la Journée,

VoL 1 1,V-No 2
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Préparezzvous pour de plus grosses affaires
Une publicité plus importante et meilleure que jamais - tel est le programme de

Barritt pour 1921 et cela signifie des ventes plus rapides, plus faciles et des bénéfices
plus grands pour chaque détaillant qui tient les célèbres produits Barrett.

Ces produits qui sont énumérés ci-dessous, ont réussi par leurs propres mérites.
Depuis de nombreuses années ils ont été de vente rapide dans toutes les parties du
Dominion. Chacun d'eux est sans égal pour son but particulier.

I.

Couverture Caoutchoutée
Everlastic

La couverture en rouleaux
la plus populaire sur le mar-
ché Canadien.

Elastigum Liquide
Préserve la surface des
couvertures préparées ou
t .outcl:outées.

Elastigum, Ciment
Plastique à rapiécer.

Le ciment imperméa-
ble aux mille usages. 1 Guo
Pour réparer les cou-
vertures, les puits de
iumière, etc.

i
Ciment liquide à couver-

ture Everlastic
Fait une nouvelle surface
sur les couvertures pré-
parées ou caoutchoutées
usagées.

Peinture élastique au
Carbone Everjet

Une peinture durable,
imperméable, à l'épreu-
ve des acides et protec-
trice pour le bois et le
métal.
Créonoid (Huile à mou-
ches) Pulvérin à vaches
et destructeur de poux.

Exactement ce que dési-
rent les fermiers. Bon
marché, efficace et facile
à employer.

Cette année il y aura une demande sans précédent pour ces produits.
tenez pas tous, vous manquerez une occasion certaine d'augmenter vos

Si vous ne les
bénéfices.

Des brochures explicatives concernant l'un ou l'autre de ces produits sont envoyées gratuite-
ment sur demande.

Adressez-vous à notre bureau le plus proche.

WI1IIG T
ST. JOHN, NIL

NVOIJT T% 0~ opn
deeuw eIaO

MONTUAEL
NÂiPÂAi, LE.

K ___________________

TORONTO
I Iii:111
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'et-HIector Authier à Dlle Anna Laberge, *bloo -- 9eRenseignements de '1 ms

________Veute.
2 1"iEng.. Fournier à Jos. Dussault p. 28 Ste-Foy.

Vent-AY.MI. tr4n à Btoch Gingras, p. 184 BOW-oy.

BUREAU 1D'HNIUMXHSTRIMNT De qtJEBpc nt Dm i'2o;.exeragt à C. J. Em. Côté, 3904

VVetÈj ' ;b' ovet- r-lachance àé baO p.
ObligatIon-Alex. Cliteapvert à Soc. Pr«* .&Pleet, 178 J .us<arIr'

Qqîél>ee, 1 N. E., 4437, 23, '. 2, P*oxW9ip.,; .* j trseI»,'*~è ~11eA L. (lagnon.
.Nlriage-Fý'Iix Picard à Drýie'S<piIe baberige,, '..~ 'ee1~~Ai 2if;Giga.-1Dphot à Ailf. Eug. Marois, p. 758-
.Nlage--Itotiêo Martà9eauý à .11e~age~eOO.a~.t ~
V1eite--Jneqiiem Sava,*I àru Auliv 4SAbos Qut.oe-D I.U M~t e ViWancourt. à Dine A. A. Gignac.
Mfariage-.J. Il. Verr'et à DUe, X-»thilde Paquet; et-iic Ai. , Giureau* à J. Le Larue, 2596-2695 st-
Quittance-l)ne Vve Jérémie P&IMUOn.* lîétian' mavrd.., - Lus'j
.Nariage-Onwiur NoëI l ftDIe G. -13. Bê1arg'r." , & : Q1ýMici-o Paaigke. ireHm~
Quitt.nce-l-ug. Treniblay à1 <Jeo. Mabeu. .(i,, bliktii--tulf~ ÇQLr¶tx à Caisse l>opulairie Charleabourg,
Qutlttane-Edis. Joly. exécuteur de successI L. b 3A Ir~ourg.
%'ente--O. Jules (irenler il Jean Greinier et al, .1000 et .1001 - Quittance dIrnlt.9-erc. du Revenu à Dine John O'Connell-

Ileauport. Muhnro 4,15 hid. 1p. 320A~ & 321 p. St.Colomb, 1 Ind. 26
Vente-Ju« Nlnrcttx à Honoré Paquet, 1001 Beauport. & 300 ste-Foy.
Qýuittance <rotits-Pere. (lu Revenu à Suce. Dîne Vve Jos Ito- Tsaet lmi Vve Johin (çonniell-Munro.

hert Lacliance, 1 lui. 503, .503A-1295A Beauport. Iéel.-1)lle Ellen C'ath. O'(onnell à Rteg.. de Québec, 4/15 ind.
.Nariage-FEdgur ItIptîx à ie Amélia Jalbert, bloc 4-3 - Mfa- *p., 320.1 & 321. 1). St-ÇDcihaln,. 1 ind. 266 & 660 Ste-Foy.

cail. .ý . teL <le LPwurç Mbdl à Np egagné, 583-6T
Vente-AIph. (ixýnnt à 11.6. S. S. du T. S. Sa&zeme'nt,, p. 1834 .36 V. St-Eoch 'Nord.

Jacques-Cartier. V'ente--Dine V've Nap. Ntereier-Nii'deiiu à Jos Perron, 2056
N't.,nte.Henri (lagnon il Eug. Nadenu, 4369-GO Montcalma. Sté-Pierre.
Qulittance-J. A. A. Dion, ptre esqté à Dme'Etug. Amyot. Tiail-Jn4 Drapeau il Le Soleil, Ltée.
Obligation-Dmre J1. Gi. Lnpointe il Suce. Prêts -et Flac. Qué- ])éclarationý-i. Ph., Cantila à Rég. p. 2213 St-Pierre.

bec, 434, 219-220 St-Iloeh Nordl. * Obligation-Riod. Roy à Dme Vve Fme Blouin-Turootte et at
Bail et prom. de vente-. A. Lapointe à Dme B. Edwards, 2932-lA 2-2932-lA 4-2932-lA, 3, Palais.

3167 St-.Jean. QIittanfle droitis-Pcrc;* du 1levexiu à Dine N. D. L'Heureux-
Obligati<rn-WiPllnni Paradis à Joseph Thibault, 19 bloc, 2 Carpentier 1532-1 St-Sauveur.

Ainoq. Qmiiittnncee-lle Rloyal Trust Co. Ltée à Suce. M. et Mme W.
Manlve-lniIelage, N. P.. à J. Arthur Jobin. S. Thomns.

Mfain-levée-André Nadeau à Alf. Michaud. %la riage--'h iiéas 'Myrand ù Dit1e A. MLartel.
Qulttaioe-Dmne P>ierre Vachon à Oliva Mercier. Avis-T. G. Gaudry & Lefaivre & Gagnion.
Ex. <le' réxnér(é-Dme L. A. Tremblay et al à Dine E. E. V'inte-Cyr Tessier, exéc. testamentaire de Dile H. Defoy à

Tachié, 2047-2049-2050, St-Pierre. } llz. Paquet, E'ntg., 2133 St-Pierre.
Vente-Drne L. A. Tremblay et al à Reg. N. Mere *ier, 2047- .1ttue.ment-.Ca nadian Roofing Co. à. Lawrenoe Ce. 12 N.-D.

2049-2050 St-Plierre. . .de Québec.
.NMain-levée-Lan Banque Nationale à Cie Forestière Bopurmont. Testamnent-Lo)uis Martel.
Qulttancee-Beaulieu Lumber Co. il Cie Forestlêre-'$ourinont. IC'lnration-- Dine Vve Ls *.%arte-Renat, p. 986 St-Ambowa.-
Vente-J. A. Bouclier à WalIter BIue Co. Lted, BOC,15-19 Ma- Quittanne-D)me Vve Jecm Beaumnont e Alb. Fadardeu.

camie. Quittntnce-.Tos Rhénume à Jos Aud4 .Aulair.
Prom. de vente-J. A~. Boucher à Wag-tier Blue Co. Lted, rg. Renouvî. d'nt)]igation-M-%ichel Brèt=u £ L.-Thxg. Barry', enqté,

3, p. 50-51-52-43-54 Monrtgnay. 3214. 3215-.1216-3-917 p. N. E.' 34ý5 p>. 3416 St-Jean.,
Obligation-J. il. (losselin à Art Drapeau, 39-66- &t-Sauveur. Q:.i tt alce-A relie Simons à Dmè Nidlb. Fleming, 229.205 St-
Vente-Edin. Chouinard à Jas WVilf. Paquet, 1533-1532, p. 58- Dunstan. e

1534 St-Sauveur. Qulittanoe--SuIec. Arclh Simons h Nhi9h. L. Flemini, i28 &
Quittance-Dine Jos Lentelin-Goulet à F.d<n. Chouinard. 230 St-Dunstan.
Obligation-F. W. Martin à R6v. A. R. Keliley et aI, esqté, Vente-ti Jos Brain -à Jos. Ant. Doré, p. 0. 2375 Chaimplain.

201-5 et 6 St-Colomban. Otiittance---Clt'ollta*s Morency à Jos. flédard.
liés et don-D. 1). Lamure & A. Ciagnon. 4004 Montcam. Vente-l)me W. J1. Jordan-MqfKee. jr, à Dine Vve Wm. Me
Convertion-C. N. Falardeau à La Barnque Nationale St- Kee-Dacres j ind. Pi. 70 Ét"ehéin.

lioeh, 26SA-269A Ste-Foy. ObLgation-L. G. .% MeM(artln, à Ant. Christensen, 0 . 16.
Vet-.A. ('ulilen et ai à I)nw J. J. O'Plaberty-Cullen, a Stonebaam.

ind. p. S, 618 St-Roch. V'ente,-N 'Alain et al à Ad. Fiset, p. 537, p. 464 Anc. Lorette.
Vent--nie Jack i'itch-Mint.7 à Fredl. W.. Phi)lips, 147-27 Qýuittance-Dine Vve Pierre Gauyin à Dine Vve Jos T. F.

N.-D. de Québec. .Lépine.

1'ttelle--lletry F.dw. Prime à mineurs. Ouittance.-Jos Thibatilt à Jacques Savard.
Vente-J. B. Drol-et et uxor à Arthur Ferland, 531-20-21 Quýitt-anee-DllIe Ad. -Constantin ýà J. Herin. Tadbot.

Beauport. Qulttancti--Lulgi <inrzia à Claude Barron.
ilosintioi>-Alphl. Latouîche, sr à Alph. Latouehe, jr. 274 et 297 .%%vcord-les Dmnes Ursulines à L'Action Sociie Catholique,

Beauport. 2724-2725 St-Lonis.
Vente-Edmi. Bélangpr à Hector Gullot, 558-5 Beauport. N'ente.-IAL J. D. «Marquis à G. E. Marquis, 1 lad. 4871-9 Mont-
V'ent-Le Pare Richelieu Ltée à Hospice St- JToseph de la calmn.

DC4'ivrance et nl. 250. 659 et 658 çliarlesbourg. Quiittance-Dme Vve Frs Marquis à (I. B. MarquIs.
Ce-sýion-ilospliee St-Joseph de da Délivrane à Dite Lydis Qiittance-T.a Caisse Pop. de Québec à. Wllbrod Dusesult.

Cnrrier, 258-659 et 658 Cha.rleabourg. Maýfriage--Thns 'Roy à Dlle Adélaîde Demers.

T61. St-Louis 6744 T61. St-Louis 5514

AIME LABOSSIERE. .. MEDERIC MARTINEAU, Enrg.
BOUCHERQUINCAILLERIE

574 Mont-Royal Est, * - MONTREAL 563 Mont-Royal- Est, - ONTREAI.
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Renseignements de Sherbrooke
JUGEMENXTS EN OO)l tR DE CIRCUIT

Pugsley Dingham (Co. vs A. (laneau. Biolton, $41.
J,~ F. Kerr vs F. Phianet, Magog, $18.20.
J1. Blitt va A. Dupant. Sherbrooke. $25.50.
È. T. I'rovisioti Co. vs J1. Portier. Bteauharnois, $12.
E. T. Provision (Co. v4 T. I>ussault, Lafontaine, $59.31.
%VWorthington & Bartase vu L. IlottldarI,. Wliittorr4 $12.85.
Enp. Leability Ass. Co. va 6.11. Feltus. Lennocville, $25.
F. X. Fréchette va A. Dubois, Shierb>rooke, $19.9.
P. '.Mailhot, va J. Blaneliette & aI., Shierbrookc, $75.30.
(G. %t G. Ltd vs 0. Lapahne, itoxton Pond, $25.18.
E. E. Clément va J. Arquin, Sherbrooke, $22.50.
J. E. Deenoyera vs Jos. Ciontier. Sliedtrooke. $25.00.
J. B. Morin %-a A. WelIard. Fast Angus. $67.08.
Mde Kate E. Parker v*s J. E. Coscadder, lennoxvilie, $31.03.
.1. B!itt vs H. Murphy, Sher~brooke, $26.75
J. Blitt vit J. Richard, Sherbrooke, $38.5>.
J1. A. Beaudoin va B. Pilon, Magog, $36.60.
Joe Lowe Co. vs A. E. Zakaib, Sherbrooke, $71.30.
I.. Lavole vs Z. 8t-Cyr, I)osquant, $46.11.
LMcDermott vis 0. Rolland, Montréan, $2.00.

~crp. de la Ville de Windsor vs D)aine A. Stevens & ai., Wind-
amr, $33.50.

Agence Mercantile de l'Est va G. Moore, Windsor, $48.78.
Agence Mercantile de l'Est va A. F. Portier, Windsor, $41.95.
Agence Mercantile de d'Est va W. liaudleti, St-Claude, $55.50.
Agence Mercantlie de l'Est vs A. Marcotte, St-GAlaude, $18.24.
A. Boiavert va E. Burke,- Sherbrooke, $95.12.
Agence Mercantile de l'Est vs J. Lussier, &t-Georges de

Windsor, $39.33.
(len. Lbr. MNfg. Cio. vs Il. Pearce, Sherbrooke, $62.42.
Jos. Blitt vu N. Demera, Sherbrooke, $9.20.
Jas Blitt va O. Whittier, Sherbrooke, $22.44.
E. P. Vaillnncourt %-s O. Desuornie, Sherbrooke, $20.10.
Codêne & 'is va H. H. Bearný Sherbrooke, $71.18.
T. C. Cabana va E. Gross, Sherbrooke, $11.00.
O'Bready & Panneton vm W. L. I)ick, East-Angus, $26.50.
T. Peck vs J. A. Lecours, Sherbrooke, $12.00.

J.A. Deniers vs A. Carroll, Sherbrooke, $17.45.

BREFS EMIS EN COUR DE CIRCUIT

H. Robinson va WVillard, Bromptonville. $10.
Dame B. B. Larooque vs D. Pouliot, Sherbroolce, $15.
Jos Blitt va A. Thibault, Rock-Forest, $34.15.
J. A. Lemire va Librairie Beaucheinin, Montréal, $62.98.
S. St-Mars va E. Larosie, Notre-Damne des Bois, $13.00.
T. C. Cabana va A. Côté, Sherbrooke, $40.
Corp. East-Angus vs F. L. Stone, Coaticook, $17.74.
Conp. East-Afgus ,vs j. E. MNeAblistier, Lennoxville, $14.74.

f.Black v~a Jim Lee ê aI., Sherbrooke, $35.
A.- E. Whitehead va Bd. O'Gallaghan, Thetford M*ine, $26.15.
C. Nolette vs W. E. Loomis, Sherbrooke, $7.00.

0 . Poulin va A. B. Gendreau, Megantic, $40.65.
M. Martin va Mm. Elldott. East Olifton, $30.

N. Maris va O. M.%axfield, Shjerbrooke, $72..-
F. E. Warner va H. Roy, Eaton, 820.
A. Létourneau vas O. Bégin, Disraëli, $84.41.
M. De Chamiplain vs N. Chevalier, Sherbrooke, 870.
E. T. Provision Co. vs A. Auger, Bleck Lake, 821.33.
O'Bready & Panneton va W. L. Dick, East-Aagus, $26.50.
*O. Rouleau vs Jos Dion, Sherbrooke, $79.85.

BREFS EMIS EN COUR 93UPERIEURE

Ni. He'aly va S. Frazer, 'Melbourne, $500.
P. Campbell va S. Dawner, Sherbrooke, $117.69.
Il. R. Burrage '& Co. va J. D. Kinnedy, 'Montréal, $224.57.
A~. Boisvert vs Mine Nationale de Mica. Québec, $2,000.
.1. m. Sargent va L. H. Martin, Bury, $570.
Cie Pàacement vs A. p. Côté, Boîton Centre, $120.02.
. . F. Pope vs 0. A. Locke, Coolcahire, $220.20.
J. Sirois vs P. Fortin, Dida-weil. $186. agyoS-éon
Alex. Ames & Sonm vs TanguaY & agay tGéén

$157.15.
j. Thibauît vs Mun. Canton d'Ascot, Ascot, $420.
E. T. Provision Co. va. H. J. Weyland, Lennoxville, $236.29.
E. T. Provision Co. vs A. Blanchard, Eaat-Angus, $248.32.

A. Lefebvre v. S. B. Somers, Esat-Anguai, 8886.99.
Olivier Auto Co. va Daine A. Lachance Monitréal, i1,933.
Eastern Wfrne Co. va C. P. Ry., -Montréal, $115.87.
C.- E. Taylor va E. Harper, Milan, $193.
J. C. (ioodft±<iow va J. A. Grenier, Esat-Angua, 8335.69.
Il. Ileauregard va E. Côité. Weedon, $400.
fC. Eccles vs Nap. Cadorette, Ascot 814.00.
D)ame S. Mdflard va P. C.ampbeU, Leeds, $195.

X.1). ('amcaddlen va J. Il. Turcotte, Thetford Mine., $139.75.
'1). ('an.a<l<ltn va 8. Audet & Cie, Thetford Mines, 813.10.

(Codère & l'ils, LUée vu J. R. Lefebvrie, Watdidoo, $100.
E. lioux va J. Bélanger, Sherbrookce, 8130.90.
'. IRioux va A. Chartier, Bromptonville. $104.90.
i. C.- Benoît va A. Thibodeau, Thettord MInes 8164A.40

o.Taillefer va C. E. Welah. Bromptenvilie, $169.11.
'. uilllmette va T. Malhot, Bronqptowi«e, 84,580.

A. Gilemette va T. Mailbot, Bromptonville, 8880.
E. T. Prov. Co. va H. Biron, 6t-Paul Chester, $111.53.
P. T. Provision Co. va T. Audet, Magog, $105.13.
P. T. l'rovi%ion ('o. va J. H. Raiche, &t-Camille, 8143.88.

.L. Johnson Shue vs I. Cohen, 8herbrooce. $426.35.
F. Latizon va F. St-Laurent, Sherbrooke, $400.
1. F. Niorrisey va IR. Douglas, Richmond, $257.50.

0

Ventes par les Shirifs de la Province

MOINTREAL
La vilde de Mont 1réal Est va Joseph A. Hardy. Vente au

bureau du shérif de Montréal de 3 février à il heures du
matin.

1). J. H. St-Aubin va Alfred Choquette. Vente au bu-
reau du Bh&rif de Montréal le 3 février 1921 à 10 heures d>
imatin.

Les Comîinsaires d'Heoles de la Oit6 de Verdun vs W.d-
irewood P'ark Company Limited. Vente au bureaui du shé-
rif de Montréal le 4 février 1921 à 10 heures du matin.

QUEBEC
D)ame Dolorna Côté va Eugène St-Laurent & Alfred V&.

zina. Vente au bureau du shérif de Québec le 20 janvier
1921 à 10 heures du matin.

Roch Dusaut va John W. M. Wa5lace. Vente au bu.
reatî du shérif de Québec de 4 février 1921 à 10 heures du
matin.

RICHELIEU
Edmond Brossard va Euphimbe. alias 1>hébée Morache

ies.qua1. Vente à la porte de l'église par~oissiale de fit
Pierre de Sorel en la cité de Sorel, le 1er février 1931 à 10
hteures du matin.

TERREBONXSE
Isidore Marcotte va J. Ubald A. Bertrand. Vente à la

porte de d'église de Ste-Thérèse de Blafinville, le 18 jasiier
1921 à 1. heure de l'après-midi.

o

Nouveaux Déposants sous la Loi Laconiba

Dépo8ant
Bordoleau, John,
11r4xlsky, J.
Cohien Salonion,
C'rêvier. George.
rbLvien.* Benjami in,
Haine]. A. *

Irébert, Alfred,
Mart in, George.
Noël, Doinique,
Paqu ette. J.-B.,
Sorel, Adbert,

Patroni
Ida Coemmission du Havre

Jo.. Bruncheeky
6. Rubln & Co.

Ad6lard Bertrand.
Lyon W. Jacoba.

Jas. Strachea.
Canadian V'ar & Foundry Co.

Ceorge M. Mar'tin -t Co.
HuIdi Enginericg Worka Co.

Macdonald CheWing Tobsooo Co.
Dawes L.boli Co.
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Renseignements de. Sherbrooke
i *Nl! -(IISIlItE.NIENTý8 AU BUREAU D'ENREGISTREM(ENT

D)E LA 1)IVISiON DE SHERBROOKE PENDANT LA

8cmine fisiaant le 31.d#icet»bre 1920.

ACTES DE VPËNTE
.hucdiesâ;Mti dé 1%ine A-Itred Gagné à.J. M. Nault & J. 0. Royer,

lôt 447 quartier Fst. Prix $10,000; $3,000 payés.
JIritimb Amertan la*nd Co. àÀ Eineut M. Armnitage, lot 71-6

quartier Nord. Prix $600.. payés.
Alibert Toitant à Pierre Thersiult père, 60 pieds sud -lot

863 qbartier Est. Prix $5000 paýyés.
)aîne P. W.* Nnrcrows à George F. Moore, lota 1537-44 &1 15

qluartier Sud. Prix $750Ô payée.
IIYP'OTHEQUES

E -nest K. Arni tage à Sherbrooke Loan & Mortgage Co.
$1,700 affectant lot 71-6 quartier Nord.

Diame Oliva H. Crochetière à Richard Burroughs $3,500 af-
fectant mnoitié est lot 870 quartier Est.

01. A. %éin à *Tôlesphore Larose $1,000 affectant lot 19d
rang 6 Ascot.

John'ny S. I3ourque à I>hilias Therrien $250 affectant lot
1342 quartier Sud.

P'aul Jlotiisc!I à Gédéon Luliberté $2,000 affectant lot 710-
43 quartIýr Est.

WVm. G. Everett à J. A. Bayeur $290 affectant parts lot 281,
Len noxvil le.

DECHAMlES
F. R. flartlett à Wni. E. Sykes de l'hypothèque du 18 mai

1900.
Hector Pouliot à Dame O. H. Crochetière de l'hypothèque

dun 1er décembre 1917.
Il. P. Collins à T. T. Del-lêle pour $500 et dégageant les lots

16b rang 9, 35, 46, 61, 62, 63, 110, 116, 192, 196 & 230
Canton d'Ascot.

Succession J. S. Mitchefll à Dame E. Cotter et al. de l'hypo-
th&<fe <du 26 juin 1912.

LA FORCE D'UNE HACHE
RESIDE DANS SON MANCHE.

%STI.L
vous procure un outil -de travail plus soide car
les MANCHES DE STILL sont faite ave la
meilleurs des bois canadienis.

James 0w à Edgar A. 0wT de l'hnpothèque du si juin 1909.
SucceWsOn de Damne Alphonse Carboe à Dain James Boed

de l'hypothèque du 6 avril 1905.
La Banque Nationale à J. C. Gagné de 8246.52.
1'. Therriauit fils à Alber't Toutant de l'hypothèque de $5000.
Dame Méon Casavant à Inez L'Espérance de l'hypothèque

de $100.
Louis Simoneau à Délina S. Goddard de l'hypothèque du 14

avrl 1919.
Daine R. A. Llnawortb à Théodore La9bbé, de l'hypothèque de

$515.
Il. 0. Camirand à P>aul Riousseau de dl'hypothèque de $1000..1o4epii Dubois à Laurent Raymnond de l'hypothèque du 9

tieptembre 1897.
1>eneault Grain and Provision Co. à 8inaî Letiond de l'hypo-

thèque de $200.
Sheirbrooke Real Estate Co. à AiAp. Beaulieu de d'hypothèque

de $28.
ACTES DIVERS

A~vis par Wing Kee, qu'il fera affaires sous le nom de "Paris
Café".

Contrat de mariage entre 6amuel Fréchette et Rose-Aima
Bolvin, stipulant séparation de biens.

Avis par Joseph Adêlard Ghoquette qu'il fera affaire sous
le nom de "Sherbrooke Fish Mmrket".

Nomination judiciaire de ourateur, par laquelle Télesphoil
Bélanger et G.édéon E. Régla ont été nommés curateurs-i
conjoints à la succession d'Adélard Bourque.

Autorisation judiciaire de vendre le lot 67a quartier Est,
appartenant à la succession d'Adélard Boixrque.

lBail L. H. Olivier à Crans Limited de da chambre 20 dans la
bâtisse Olivier sur partie du. lot 1265 quartier Sud,
pour 12 mois.

Contrat de mariage entre Joseph Arthur Tlribaudeau &Ma-
ri'eYvonne Jacques, stipulant séparation de biens

Tr.ansfert-Napoléon .Labreeque à Joseph L. Trudeau~ de
$8,000 dûls par Joseph Gagné.

Donation-Louis Simoneau et son épouse à Dame Arthur
Goddard de 81,500 et d'autres propriétés, sujetté à l'en-
tretieni des donateurs.

PNEUS ET CHAMRS A AIR

V. DeLe
ET

PRODUITS EN ALUMINIM

"6VIKOl"
Ligue comlte d'acuofre d'automobfle et

SPECIALITES ELECTRIQUES en tout genre

GRILLE-PAIN, CHAUFFERETTES, FERS A
REPASSER, PERCOLATEURS, ETC.

Représentants pour n'et

blurtubise Limitéêe
Blucceeurs de

NOBTII AXEICAN HABDWAU~ SUPPLY LIENTE»

222, rue NotrbIameOuest,
Montréal, - - - Canada

çn foriv*nt eux annfonceurs, sivu VOMI ioin ~if~Q là "d U~c ourente, Veus vous asuere un meileu @$ru"es

La vente des
Manches de Stili

4urpasse de'béaucoup oefle des autres marques.

'y a une raison.
Manches de hache, de pie, de masse et de mat-

*.tu.Manches Caiit Hock and Peavie,
Cela paie de vendre les StU)]

* J. hM. STILL MFG. CO.,
S1T.THOMAS -ONTARIO
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Renseignements des Trois-Rivières

BUREAU D'ENlREGISTREMENT
CITE ET DISTICT DES TROIS-RIVIERES

RemMuc du 28.ddcembre au 5 janvier

eVente-Edrd Champoux à Epihège Houle.
Vente-S8hkrif des Trois-Rivières à Montreai Trust Co.
NVente>-Vve Jas M. Lamy à Orner Bellemare.
Vente-P. C. Neault à J. Mbert Julien.
Vente-Vve Nap. Morais à Alfred Morais.
Vente-Vve David Dessert à Adrien G61inas.
Vente-Arthur Dupont à Adrien 06IUnaa.
OU}gation-F. X. Venasse à Zotique Mauseotte.
Oblgation-Noé Touchette à Henry Slgny.
Obligation-Eloi Levasseur à Adem Montpliaisir.
ObIgation-John Beauchesne à Théode Gareau.
Quttance-La Banque d'Hochelfga à J. B. Richer.
Quittance--Caisse Populaire Trois-Rivières à Dine Adjutor

Gennain.
bdttence--Shérif des Trois-Rivières à MontreoI Trust Co.

1ittance-Exaudias Lavailé6e à Noé Touchette.
Quttance--O. Art. Ferron & ai., à Solfrid Baribeanit.
Quittance--Nap. Gingras à Vve 0. Paradis.
Ouiftance-Dine E. 6. de Carufel à John Beaucheane.
Déclaration sociale-O0authier & F41s.
Mainlevée-Ernile Leduc & al, à A. Hamielin.
MNainlevée-16oîse Legris & ux., A Joseph Lamy & ux.
Mainevée-Auguste Bellefeuille à F. X. Vanams.
Garantie hypothécaire-Vve Joeeph M. Lamy à Moïse Legris

&f ux.
Renondsation-Rév. O. Ferron Père à Suce. Elzèar Ferron.
Vente--Antonio JoHn à Joaeph Lessard.

N'en t - Corporat ion *Trii*1IvIères à Arthur N'allée.
Vente-Jules Baloer à C. Il. Moineau.
Obligation- Jos. liessard à Delle Ida Tmcale.
tibligation-Jos Lessard à Dine Cyprieni Peltier.
OhU-gtion--Artlitir V'allée il lrime Snerisn & al.
<)blgation-Nicolas isses à Hlenri ¶1ofl.
<lbligation,11. N,'. Bergeron à Isaïe Bourassa.
Quittance-M6Nldéric Curé à Dmc A. C.' Carufed.
Qultta'nce-Bé-liveau & Fournier à Dme A. C. Oarufol.
Quittance-Antonio JolHn à Joseph Lessard.
Qulttance--Delle C.eorgine Ilicard à Adolphe P&rusee.
Qulttance--Dn Tlhéréeq' Baril à Ernest Mercier.
Qulttance-Dmc Eug. Ferron à Napoléon Biai.'
Quittancee Léonidas ('hann à Nicolas Hluns.Quiitta-nme flue Vve Nitip. Bleaudoin il Albert Bertrand.
Quittancre -l'<rcepteiir (li Revenu à Suce. Georgine lamlwýrt.
Vente Î% rniiéré -P. X. Dupont A Fr% 06linas.
Vente & Elnît-ilslialcer à C. (Lý Baptist.
rransport--4'. A. Btergeron à Duse Eugène Ferron.
Ilartnge-J. A. Richard et J. N. Bergeron.

JUGEMENTS-COUR DE CIRCUIT

A<l6lard ltobert vs Ensile Martin, Trois-Rivières, $53.18.
Arthur îkéln.d vs J. Emmnanuel Bélanger, Trols-Rivlres,

$ 17.78.
Louis Antoine Dusseauit va J. Emmanuel Bélanger, Trois-

ItiiiAms, $12.00.
Lotuis Antoine )usseauilt va Alfred Doisclnir,- Trois-Rivières,

Albert ('arbonneail vs JToseph Beaudet, Trois-Rivières, $40.
Exnlle Martin va Mathias leatidieu, Trois-Rivières, $16.51.
N1estor Desaeles vs Nap. Paquin, Montréal, $18.00.
Albert Wenner yq Willie Ferskye, Trois-Rivières, $36.70.
Edmond Lafontaine vis Hector Lzocroix, Trois-Riires, $34.37.
Edmond lafontiaine va Adalbert Lymburner, Trois-Rivilêren,

$43.51.
Luelus Laliberté va Dufrmne & Duchaine, 'frois-RMêres,

$1 8.00.
r.

Pendant toute la période des prix. élevés
Postum Cereal et Instant Postum n'ont pas été augmentés de

prix et ils se vendent toujours aux prix d'avant guerre au coin-
merce et au consommateur.

Postumn Cereal et bnutant Postum ont' toujours -procure -a lépi-
cier un bon bénéfice appréciable.

Postum Cereal et Instant Postum continuent
conquérir de plus en plus des partisans 'chaque tg

semaine.
C'est pourquoi les épiciers trouvent qu'il vaut la peine de pous-

ser ces articles courants avec un bénéfice de spéicialité. ..

VENTE GARANTIE,
Appuyée par une publicité permanente et persistante dans toute la
nation.

"Ily aune raison" à leur popuarité
Fabriqués par cam"i Postum Cereal Co., LtdL, Windsor, Ont

A ~. -
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Tôles
Galvanisées

"Qdeen's Head"

Ces tôles sont fortement gailvanisées et
comme elles sont emballées en caisses elles
sont parfaitement plates et arrivent en bon-
ne condition. La quali est absolument re-
commandable, et meilleure que celle d'au-
cune autre tôle sur le marché

John [ysaght,
Lud

BRIST0L, Angleterre

A.ce Leslie
&Con Litd

Agents pour le canada
NONTIREAL

e.

Demande pour la Quali
Notre vaste pubUcité crée ne demande pour le sel
que nous vous vendons. la qualté de nos marchandises
entretient la demande. la force, la pureté et la qualité
caractérisent -

LE SEL DE TABLE WINDSOR
(pour l'usage général de la maion.)

LE SEL DE TABLE BEGAL
(coulant facilement - vendu en cartons.)

LE SEL DE LAITERIE WINDSOR

LE BEL A FROIIAGE WINDSOR

Vos commandes pour l'n de nos produits ou pour tous
recevra notre plus sérieuse attention.

Faits au Canada.

The Canadian Sait Co., Limited
WINDSOR, Ont.

(2)

LISTE DE PRIX AUX MARCHA -NDS
DU. TABAC

.L. W.. BOISVERT
ST-BONIFACE, P. Q.

(15 décembre 1920)

No 25, en paquets de 1ilb......$.62 la IL
No 30, di i lb. et 1/2 lb. 0.65 l
No 30, 4 1/6 Il.... .. 0.75
No 359 id i lb. et 1/2 lb. 0.67 "

No 40, 1 lb. et 1/2 lb. 0.75
No 40, 1/7 Il.... .. 0.90
No 40, 1/12 lb.. .. 1.00
NO 50, 1 Ilb. et 1/2 lb. 0.80
No 50, 1/8 Il.... .. 0.97
No 60, 1 lb. et 1/2 lb. 0.85
No 60i 1/9 lb1.... .. 1.05
No 80, 1, 1/ et 14 lb.0 "O

No 80, 1/5, 1/10 IL 1.15
NO 1009 1, 1/2 et 14 lb. 1.10 Il
No 100, i 1/5, 1/11 lb. 1.20

Moins 10% d'escompte.
NET 30 JOURS.

Marchandise f. o. b. - ST-BONIFÂCE.

En IeeIaa aum amnnoom, el ou mantlou le uprx Couant", voua VOUaS assura un meflieur ftrvice

Papiers Points STAUNTON
Tous Bes mamlw maUt en 22 poues de luge. Cette ma-

ts"mM Niai. de bffgea penut u bleu meilleur Uvlegppe-
meu deà deules de trte clef ts papiers eueflsrnt par loure

qilti etUsoyatea, guIls ne Veadent Phu apihdeieat et tot-
tat beaucop Ulus de Ueme à tetapiev kuW demeue.

Nouveau doms. à effet. de tretame.% dlbdlene. de tapie-
morte, de rmune ou »a dmamn un variai eztardlab de
beffti Ozgalm. Toutes Ife quailtia de papier pelite sat re-
priseuties depl tus afticles les meilehur mmebi jffulqau
.Piiltia du plus beau fhati. Bardurft droitts « ditmees
dao" itee les deraliffs aouveutds.

LES PAPIERS SMI-MOONE" de @TAU"IOl4. La Il-
ml.de fe Paub"r Pm Partiellement s11ardo et am facilemeut

meltyd aiea qu'eu trappout le bord de ruleau su, la tab~le. lais-
MMu la e w paise etuumt et Parfmlteuient rognA es papI.,
iptmeat« de tempe 4 4 de travail. meat facIle. à Pê.., es, ap-
Sinwut la meuhi de.e moule quI aicempaguet erdlaal @me
la Pes* du papler.

Nis vais lavitesa osrdhW.mst à ewtIf5,dr aver aeu%

STAUNTONS UIMITED
PABRIeA?1m DUPPUo-PUT

"ORno

Salies de veàts à Nen&Wal s ambre, No s10
EUlu Napla à Webb, 10 ru Vieorla.

D. D. NOABTEDE.
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aDWANS

RECETTES DEO[A

Cette
brochure
augmentera
vos ventes
'de

CACAO

.GIýTIS-

Faites-nous savoir combien nous pouvons vous en envoyer pour
votre clientèle.

Ecrivez-nous avant que notre provision de ces brochures soit
épuisée.

The Cowan Co.,
STERLING ROAD

TORONTO

Ltd.

f

En Iorivant aux annonceurs, si vous Mecntionnea 0 "Prix C'Irant", Vo' ~• esaurer un meilr seruie.

Cette brochure

indique à la ménagère de
nonbreuses façons nou-
velles -d'employer le Ca-
cao 'dans la confection
des gâteaux, tartes, pou-
dings, etc.

VOL. XXXIV-No 2
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Les remèdes Chamberlain ont une réputation de pureté et de. qua-
lité supérieure. Les vieilles personnes les ont toujours employés,
elles les co nnaissent et en parlent - c'est une sorte de mot de passe
qui se transmet aux jeunes - car les produits Chambherlain ont été
les remèdes de famille depuis de nombreuses années.

Est-il étonnant que les gens insistent pour les avoir?
Comment est votre stock aujourd'hui?
Ecrivez-nous si vous n'êtes pas bien approvis*ionné.

CHAMBERLAIN -MEDICIINE IN
TOROINTO.

En Woivant aux annonoeum si vous m*W*tbhM le- uPdx C0$#- Vmi. tq ius us@ W« U~

Sou-pe aux Tom-îates
Miarque Do"minrIont

La soupe aux tomates marque Dominon a une
saveur piquante et appétissante. Cette saveur pro-
vient de l'emploi de tomates de choix mûries au solei
et des meilleurs condiments. Elle est fortement con-
centrée et par suite économique - elle se vend à un
prix attrayant - et c'est un produit purement Cana-
dien. Ces facteurs provoquent des ventes - et des
ventes répétées.
COMMANDEZ VOTRE PROVISION AUJOURD'HUI.

Dominion Canners, Limited
HAMILTON, CANADA.

. Vol. V-No 2LE PM COMA", *nd" 14 jmiui«'.1ftl
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PALIMOL-IVE
Le premier comme volume.de ventes

Demandez aux voyageurs d'épicerie en
gros-qui vous rendent visite de vous parler
de la demande toujours croissante de Savon
Pahnolive. ils voyagent d'une vile ai l'au-
tre et savent comment il règne partout.

IUs vous diront que c'est le savon le plus
largement connu, le plus grandelhent an-
noncé et le plus populaire sur le marché.

Et'ils préfèrent le vendre parce qu'il
procure un Plus grand bénéfice au mar-
chand de gros et au détaillant par suite de
son écoulement rapide.

Nous ne pourrions pas commnencer a
vendre Palmolive au prix que nous l'of-
frons, si nous n'en vendions pas des mil-
lions de morceaux.

"Demandez à n'importe quel voyageur d'épicerie en gros."p
THE PALMOLIVE COMPANY 0F CANADA, Limitait, TORONTO, CANADA.

IL Y A DE GROS BENEFICES SUPPLE-
MENTAIRES RESERVES AUX EPICIERS
QUI METTENT EN STOCK.

GOJDRON

lm JÏ> u

~rSyrp of.Tw

GOOUVLR Olt.

M at- -

LE SIROP DLMATHIEU
AU GOUDRON ET A
L'HILE DE FOIE DE
MORUE.

Des centaines de vos clients,
avant que l'hver ne soit fini,
vont &,voir besoin d'un bon re.
mède contre le rhume sàr et
recommandable et les épicersn
qui répondent à cette demande
avec le sirop de Mathien d'une
haute efficatité et d'u répu-
tation nationale trouveront que
les bénéicies mont oeceptionnel-
lement; bons.

Non seulement c'est n re-
mède de premier ordre centre
le rhume, -mais encore Il a un
effet tonique sur l'ognime
qu'il fortifie tout en guérissant
le rhume.

FAITS UNE COUA zb
D'ESSAI.

LA COMPAGNIE J. L MATIEU.
PROPRIETAIRE

SHERBROOKE, P. Q.

Ent IorIvnt aux amoneum si "4f la~~A~ PIx Couran". veUs vous ausw Mi Md.W wes

la farine prépaée de Brodie XXX satis-

fera votre clientèle et lui donnera en même

temps la meilleure valeur pour la moindre dé-
pense.

Brodie & Harvie, Limited
14 Rue Bleury, MoàtréaI.

Agents de vente:
L IL Reuaud & Cie Ine, Qudbec
Chmadwick & Co., 34 Duke St, Toronto.

Vol, XXXIV-No 2
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BISCUITS
0115 somme& en position de fournir au commeroe un su-Nperbe choix die biscuits aftroprila pour toutes les o@ca-

Nous fabriquons des BISCUITS depuis nombre d'nIset .nous
nous sommes faite une réputation pour la fabrication de PRO-
DUITS DE QUÂITE.
Nous n'essayons pas de chercher et nous 'pouvons fabriquer non
produite à meilleur marché. Nous n'achetons que des ingrê.
dients de premièr, qualité et nous apportons le plus grand
soin à notre fabrication, de aorte que nous nommes justUla-
bisa de dire que nos produits

DONNENT UNE SATISPACTION ]PLUS QU'ORDINAXEE

Noua attirons ep6kiaeoet votre attention sur nos biscuits:
AIIBOWRO@T, CADET, DAINTY ENGJUE TUA,
GRAN WAFERS. GRAHAM SA1XDWICH.
CREAN SANDWICH ASSORTIS& RICE CAER,

SULTANA.

Ausi un joli choix de
PATEM. DE GUIMAUVI% SANDWICH Er UGNN

DUC CONTITUEUS.

Nous sollicitons une commande d'essa, et nous somme. oeraina
que voua sEres autiuifalt 4e noi. produita.
Noýus farqons le fameux Chocolat «BORDO"l ainsi que plu-
sieurs a 'Iatg~ ines de -BONBONS.
Confies-nous vos oommandeo et demandes des renseignements
sur nos lignes. Nous y apporterons la plus grande attention
possible.

THE MONTREAL BISCUIT CO.
Nlanufactuders de. Biscuits et ConflJerles (4)

MONTREAL

RA~ 6rIvsnt am anmoewe si .1Vou mntIon, le

Nous offrons. pour. l-
vrason imm6diaite les
marchandises s uivan-
tes:*a 4

Poivre Noir -Poivre Blanc
Poivre Rouge -Gingembre

Cannelle en -branche et moulue
Clou de Girofle Thym
AlIspice (Piments) Sarriette
Epices de Ceylon Menthe
Muscade Epices
BoraxporCtp
Moutarde <'Duffy" <> U

Graine de Lin, Millet (Canary Seed)
Catis, Thés, etc., etc.

PRIXK SPECJAUX POUR
LE COMMERCE

di, J, DUFFY & CIE
117l RUE ST-PAUL OUEST,. - MONTREAL

Manuftacturl, de la Poudre à Pâte

COOK'S FAVORITE
"Prix O.wme," w vo M vous aMw u k se voâ

Nous vendons les 'articles

Eddypour vous
Comme qjiestion de fait votre stock d'allumettes Eddy
est vendu avant d'arriver sur vos rayons.

Une publicité constante au consommateur donne ce
résultat. Dans n'importe quelle localité. du Canada le nom
"Eddy" est considéré comme une garantie de ce qu'il y
a de mieux en fait d'allumettes.

Les ustensiles en''fibre durcie d'Eddy sont égale-
ment de bonne vente. Légers, durables et hygiéniques,
ces ustensiles sont de beaucoup supérieurs aux anciens
articles en bois ou en métal. Ils sont populaires à juste
titre partout où ils sont introduits.

Ayez toujours en main un bon stock de ces deux
lignes d'Eddy.

'Me E. B. Eddy Co. Lmited, Hull, Canada.



LES FÈVES AU LARD DE CLARK
Le mets Canadien toujours populaire
est digne de toute votre attention pen-
dant la saison d'hiver.

TOUJOURS PRÊT
et toujours en demande avec la répu-
tation absolument la plus haute.

Elles renouvellent votre argent plus
vite et avec Dus d'avantages aue tout
autre produit.
FAITES EN CANADA

- a

PAR UNE COMPAGNIE PUREMENT CANADIENNE.

W. CLARK, LIMITED, MONTREAL

Des conserves d'aliments marins de qualité établie signifient
de plus grands bénéfices pour les détaillants

Les aliments marins de la marque Brunswick en raison de
leur qualité supérieure et de leur saveur appétissante forment
une superbe ligne à tenir. Is procurent des clients satisfaits et
fidèles, et par suite des bénéfices toujours augmentant.

LES ALIMENTS MARINS DE LA MARQUE
BRUNSWICK

Notre usine hygiénique avec son installation moderne est
située près des meilleurs endroits de pêche du monde. C'est
pour cette raison que nous sommnes à même de choisir les plus
belles pêches, de les traiter soigneusement et de les expédier il-
médiatement aux détaillants.

C'est maintenant le moment de tirer le meilleur parti de
votre rayon de poissonnerie. Examinez votre stock et ordonnez
ce qu'il vous faut dès aujourd'hui.

CONNORS BROS., Limited
BLACK'S HARBOR, N. B.

1 M M -mm a e ousd t mi.mme s "Prik Courant", vous vous aeurez un mllew servies.

Vol. XXXIV-No 2
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*AUX VOYAGEURS-
-Nos on oof do e-e alr

MANDATS sEm s
de **4 Àft~,nvr

e humm rp.M(14, ras Auhu> et-
NOYAGu< M tu1 pablle raYumr. Adra.q

La plu vieille Banque Caadlene-Frals
LA BANQUE NATIQNALE

BUREAU CENTRAL: QUUh 5.I3qI
310 sucomeus et Atmeac cW

CORRESPONDANTS DANS LBS 4ONDIENTELm. (4)

FEUTRE ET PAPIER
N'IXOau QUI QUAJTITE

Toitures Goudronah. (Roofng) pMtu Ik poser,
à et &. Papies de Ooustrotion Peutre à Dou-
bler et à Tapisser, Produits dei Goudrou. Papier
à Taplir et à Imprimer, Papier d'Iznbailage
Brun et Manlle, Toituru' sue Caàicheouc
"Favorite" et "Capitol".

Fabricants du Foutru Goudramé
«BLACK DIAMOND"9

ALEX. MCARTHUR a Con, Llndt
Bureaux et Entrembu M r»]W IRO ONNL

Manufacture de Feutre pour Toiture:
Rue Moreau et Fbrs7th, MONTREAL

moulin à efpler: - JOLIETTI P. Z.

Incorporh. en 1855
Capital et fond de Réserve

$9900P,000.
Plus- de 130 Succursales.

DANQUEC
MO ILS'ON S

La Banque Molsons désire que tout
homme d'affaires et toute corporation sache
que le gérant est toujours prêt à discuter
avec eux, confidentiellement, leurs dif fi-
cultes en affaires et leurs problèmes finan-
ciers.

EDWARM C PRATT, Girant-GiniraL.

Es IooIwmnt ,ap . Il.". 'lsm

VOL [XV-1;o i2

BANQUE _PROW L
DU CANADA

CaMI AL:wM sui * .. ..- ..

104 Succursales dam. tes Frovincès a.dea Otaoi4 - ikguva-

I'yident: Hcoorble Mrt HORMIEDAS LAPOSLTU .. l â.

Vloe-Pvhudeut: W.-. CAIOLET.
vie@-paidt: ?ANCRUVzm EINVN. alulliebsat labo

or the Woods Miuhiau Ce.. UlmtaI.
li. O.KI BOBWOWTU prbhidat 40 la -04llaa PnomS Sosa

.Stofloe Umitul,? ' r-: ' - -- I . i
Heobble NEMUO GAEIOeAU, - 49.1%piae iu.'sll

ture Consuier L4iWuat dit Q@ibe.. prhiat d@ J& Ci$ do

et, x..j..o. EAUCEU flf. ikit <e. li iibM. Egsl.

KL M. CHEVALIR. direteour io4ral CrSilt u. ViReS see-

is 111AuDI:COrrROL111

Prt.idemt: lbonomble fgr ALEIAHDIWl LAC-OSUM.nlE.4~
Jugé se chef de la'Cour du.Dam lu.ýoL

Vlc4.Pruuldent: L1bonomubll . pUmt0uAu, U.P.. Miadlaa
PnrtofeoustIe dans le souverneotu o~muIt..
*'Uontreal Ugcht. Haut à PsI WBSIBI".

M. .-J.-R. ROLLÂN», pNhident de là-CIO d[W Papi., Rofll=&-~

KL Tancrède MIMMMMU
Dlreoteur-gi.4raL

M. 3.-A. TURCOT, KL KL L&BOSU
seffltsiu. iatuobet

AudItear. reprisantuat lm ALUatlm
M. ALEX. DE1MAl1TBAU, Motrai. KL L-A. L&RDE. Quit>..

Baque.- .d'lohlg
Fondée en 1874

Capta autorisé . .. . . 1,0,0
Capital versé et Réserve - * - .1,8000
Total de l'Actif . . . . . . .200,0

CONSEIL D'ADMINISTRATION:
*11.-A. Vallancourt, Prisdet;.' lhom.-

Bélque, Vice-Président; A. Turoet<; Z.-R. Le-
May-, lbon. J.M. Wilsn; K-.~ Laoc"e

A.-W. Bonner.

BEAU DRY LEMAN1, -Gér.antý-Gnéral*.

305. Succursales et sous agences en Canada.
42 'Succursales dans la Cité et le District de

Montréal.

Nous alouons l'intérêt au plus haut taux
courant sur tout dépôt de $1.00 ou plus fait à
notre Département d'Epargne.

h am» »ue "MI VO eu f s U n ee:*ilf

70
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FI NA NCE'S

LES PRETS COURANTS flES BAWQUESý
CONTINUENT A DIMINUER

L'état dqs banques de novembre montre de fortes
réduetionS de ce compte. Les dépôts d'épargne
montent de 20 millions. La forte position de
l'argent en caimse et la grosse augmentation des
prfts à demande à l'étranger reflètent de meil-
Meures conditions monétaires aig Canada.

Vol. XXXiVýNo ý 2

Novembre
1919

Dépôts rérnbôùrsbles à demande $ '428,657,589
I)épôts reimbou rgables sur avis
Prêts courants au: G anada..
Prêts courante tà*1'étrangèr..
Prêts aux M~unici'palités
Prêts ià denqnde au Canada
1ýrêt8. à demande à'l'étranger

1,137,858,277
1,189,408,523

149,302,293
52,703,363

121,754,469
169,626,880
248,07-3,385 -

0, tobre
1920

1,405,40o1,22 7
*19,749,657

71,374,060
113,135,C02
188P167,459
252,892.760

Une réduction n*ot.àble de tous les comptes de prêts
canidiens et une augment4tion substantiell fe dans les dé-
pôts d'épargne, telles sont, lIes caractéristiqume de p'état
des banques, de novembre qui vient d'être publié. Le
fait que les',dépôts d'épargné ont monté -de *Z0,000,000
eni un mois malgré-la dépression industrielle et l'augmen-

tation du. chôznage, est peut-être remarquable, et de toute
'façon? .il indique que les conditions ne sont pau aussi mau-
vais- qu'elles sont dépeintes 'pir quelques-uns.

Les. changements dans les dépôts à demande le mois
,dernieri ne furent qu'insignifiants. Ces dépôts ont suivi
une course. irrégulière pendantf l'an passé, et sont à pré-
s nt considérablement au-dessous de ceux d'il y a un an.
Le gouvernement du Dominion tira 'plutôt lourdement

seur son 'compte pendant novembre, et comme résultat, sa
balance de. -crédit.& été, réduite d*environ $24,000,000. Les
'dépôts étrangers augm entèrent d'environ $12,000,000 de
sorte que, dânsa 1'ensembis, -les comptes de dépôt ne futrent
'que légèrement 'en" tête du mois précédent.

Le tendance des déôsrmoralsà demande et
'sur avis iu*Oaieada, - endant -les treize mois derniers est
montrée dans le tableau-suivant:

1919-Novembre. .
Décembre. ....
1920--Janvier....
Yévrier. ....

*Mars. -.
Avril.......

iiiîî et.. ....

'Août.......
Septembre. ....

Dépôts remb.
à' demande,

*..$728,657,589
703,329,292
621,408,024
620,069,555
657,412,028
652,918,760.
645,957,229-

.659,622,583
689,41,0O25
640,36 1,707.
677,286,9Ô5

Dépôts remb.
après vs

$1,137,858,277
1,138,086,691
1,163,297,037
1,187,027,307
1,197,719,570
1,209,573,990
1,229,073,515
1,243,700,977

--j ",1647,732
41,270,194,097

Novembre
1920

$686,754,094
1,292,009,008
1,357,7,1

169,677p657
65,487)171

108,4171,340
218,183,194
253,5 46,534

Aug. ou dim.
dans l'année

- 5.8
+13.6
+14.1
+13.4
+25.0
-10.8
+29.0
+ 4.0

Aug. ou di in.1
danîs l'annkè

- 0.15
+ 1.7
- 3.4
-12.4
- 8.4
- 4.4
+16.0
+ 0.5

Les principaux comptes de prêts tant au Canada qu'à
"étranger, montrent la tendance suivante 'pendant ces
dernières annés:-

Prête courante Prite courants Prêta à demande Prêt@ à dom.
au Canada à l,étranger au Canada à l'étranger

19& *777.162.56 8 65240.955 S 88.203.717 1136.630.682
196 13.791.947 76.087.370 89.395.870 183.250,8g9
197 868.978.714 $6.854.524 72.178.345 139.832.652

liA 1.082.709.655 110.010,816 86.86,063 111.035.733
1 919 1.1 8.408.623 149.302.293 121,754,4869 149,826.&So
1920 1.357.913,118 189.677,457 108.471.340 218,188.194 1

Par suite de la forte chute des% prêts, l'argent. et del
%,enîî apparemment -plus abondant. Une augmentation
pendant le niois kPenviron $30,000,000 dans les prêts àl
demande à l'étranger est plutôt significative, sous ce rap-
po)rt. Pendant les quatre derniers mois, ce Compte avait
Muontré un déclin constant, et île iiit qu'on un mois, l'auig-
::tentation est presque égale à la- diminution des quatre
alîo, semble indiquer un relâchement soudain du resser-
icînent du crédit

Les banques, sans nul doute, seront, critiquées -pour
leur politique d*envoyer de telles sommes à Nèw-York,
('9 vu de l'effet que cela a sur le change, mais c'est là
uine proposition -purement d'affaire et comme dans tout
autre commerce, les banques n~e peuvent se permettre d'aL
voir de gros montants de stSek;. inactif. En ce moment,
la demande de fonds au Canada est petite, du fait dii
calme des affaires, en con8&juence, les -banques doivent
employer leur surplus d'argent au mieux de leuii> inté-
rêts. Le Canada, de fait, 'est favorisé, d'avoir un e place
comme New-York à proximité, où pou-voir envoyer ce sur-
plus de fonds et en obtenir le remboursement instantané-
ment si nécessaire. Commne résultat de cette diminution
'laina les prêts à demande, la position liquide des banques
s. et grandement améliorée.

Un déclin dans le compte des "Sécurités munitcipales
vilnadiennes et anglaises, étrangères et coloniales" de plus

(à guitre àla page -73).

lA

-
.. --i

(kctobre.........687,651,781 1,271,275,751
Novembre....... 686,754,094 1,292,009,008

A F*exLeption des prêts à demande à l'étranger, tous
it.e autres comptes de prêts montraient des réductions seniL

ie.Lies prêts courants. au Canada .dimipuaient de
plus (le $45,000,000; les prix courante à l'étranger 'tom-
baienît de près de $24,000,000, tandis que les -prets iide-
iiiiite au Catiada baissaient de près de $5,000,000.' Let

î iinces nmunicipales et provinciales furent aussi plus bh.q-
'u.'l'rnîte l'étendue du fléclîimement decs affaires qui se

prîlidit eni ce moment n'est uns clairement illustrée par
111r cires cependant, car le compte dles prêts eýoir 4 its
a été ainîgmentë 'par les demandes de saison.
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Assurances et Cartes d'Affaires
Me1 - 1990

AUIGUSTE COUILLARD
DMIATEUR DM

Voeuv«aeri et Qulualiri. Vurs à
Vitre, Piaturse "ie

UpO~itdt 1.01.e de tmusore.
111.111y ue. 1-Paul mmt

VeOsse: et i la» Ee t-AMabi.. moutia

comme non voyageura ne peuvent visi-
ter toute la province dans le même moi%
il West peu nioesaire d'attmndre leur
visite pour noue envoyer vot commandes.

7outes lus commandes requee par malle
Ou Par til6phene. main 690 auront com-
me toujours, notre meilleure attentin

Il nous fera toujours plaisir, @ur votre
demaude, de voua coter les lailieurs

Pris du march.

P. A. GAGNON, C.A.
coEFTAL OENGU

(CIRUIUE AOOrHTAM()

Ob"mros SIS, 814, 51, matu
nentu de quBa«

u"Ds d'Armes, KOlNTERL

Assurance mont-Roma
ompagnie laidmte <Iaenih)

17 nue Stjeaa, NKonkéa
l'hon IL-aB ainvlle, Présdent

PA-. Perrin, Gérant généraL

Arthur Brodeur
"'AUX GAZUSES

"i'UCIAUTDI
Irs Mme champegme mois
Ginger Aie cidre, ". le..
Leoffle go" initl
Crrr Sois OMN
cidre Chompffegsi*pho. M&s
35 nu Frontenac,

et Mu Ovme Nmh ffft

-FOME -ý£ TMUL

P. Poullu 6 Qi% limIU

GARAN», TERROUX & CIE

dB rue Notre-Dam 0., NoniNaL

L-R. MONTBRIANIO

rSt.Aadré * nONTBA

Pour avoir ce qu'il y
a de mieux en fait de

Saucisses au porc frais
Frankf art

Jambon Pressé
Saucissoins de Boulogne

saucissons Spéciaux
Régulier t à l'ail

COTE & LAPOINTE Enr.
287 rue Adam, KAISONNUUVE

HOTEL VICTORIAý
E.VNAU Pu.ýr

"M I DVmlm Alu tO

Ferronne rie, -Quincaillerie, Peinture et Vernis,
Huiles, Vitres, Mat&riaux de Construction, etc.

]EN GROS
SEULEMENT

loi voyaeurs sont aetuellement ois route peur vouas
visiterl lis vous offriront les dernières nouveus de

l'année.
Résèee quelques minutes d'examen à leurs éclas.
tions, e ne ser pas du temps perdu pour vos.
Leur collection d'articles est aussi eompiète que psi
ble et prisente un assbrtiment des plu ais
Nos prix ont été établis avecl soin, vous ne peuve.a
anquer de les trouver avanstageux et nou esér

que vous voudrez bleu nous donner la &faveurde vo
ordres, que nous remplirons à voire entière satifacton.

La Ha Hébert & Cieo
LIMITÉE'

IMRTATEURS

297 et 299 rue Saint-Paul,
Montréal

Nova Sootia MtOI à OoaI 0Co.

de~ 1% la.E dAU eAD l a Va
Mnuu, MEII5OMM M £.L& M 00 a

Grosses PB.os de Faug os neSpéhU

NBn I. w le w -h« Vê. nve.-

s 1
En icriwint eux annonceurs. ai voue mentlonnui 1e "prix Courant", vous vous suu un moiteur sreev

amomc
i. 'Exigez cette

Marque

~EAWIflZ - ~2LID~ -

q-m-f
A.

AMRAl4CU-INCBNDIE.
AIICTAIE KLLSSDCUMC

DUs ASSUPMJR.
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r ASSURANCES

AUGMENTATION DU HASARD MORAL

.Avec les prix de« différentes coiiôditir. sérieutsement
réduits et at'ec* lès annuiations fréquentes des commandles,
sans opportuité de revente des 3uaitlandises sauf en fai-
sant de grffles conceffions de prix, il peut se créer une
tentation de convertir les marchandiRes en argent au moyen
de l'assurance-feu. Si les compagniu veulent éviter de
lourdes pertes, elles doibvent afporter .un grand soin et un
jugement exercé a=x lignes déjà sur leurs livres auss bien
qu'aux nouvelles ssurances contractées.

BEAUCOUP DE PROPRIETES SOUS-ASSUREES

Avec le prix de la construction tel qu'il est à présent,
lms pertes quand elles se produisent font très lourdes, et
c'est une véritable folie pour tout propriétaire d'immeuble
que de efier aux polices prises il y a cinq ou six ans.

.Encore qu'il soit admis que l'augmentation dans les
primes d'incendie au Canada soit importante, on verra
qulun grand nombre de propriétés %ont sous-awurées,' et
.si 1q; rprilétaires &e rendent compte dès faits v itables.
il est certain que leu, revenus seront* encore plus forte dans.
tous let bureaux faisant affaires d'assurance contre l'in-
cendie.

o

L'ASSURANCE D'USAGE ET DE POSSESSION

Voici comment l'Insurance Coûmpany (f North Aine-
rica annonce et exiplique le6 bénéfices dè lNisurance d'usa-
gd et .pamemion dans un petit feuillet qui a été envoyé par
la poste ui manufacturiers et aux maiieons commerciale&.

"Vous conn-aiossez sans doute,'M. J. Dexter Jones.
~I Peut-être avez-vous commis la même erreur que -lui' S'il

en est ainsi, il est encore temps de la corriger.
"M. J: Dexter Jonesl était le propriétaire d'un comn-

merce profitable et bien établi, édifié après de nombreuses
annéE6 de travail et d'efforts presque surhumains. Le feu
survint au moment où il s'y attendait le moins, endomrma-
geant tellement son établissement qu'il fut forcé de cher-
oher aillus pour de nouveaux loaux.

"L'éta-blissement Joues était aaftré contre le feu, évi-
demment, mais l'erreur premidère de J. Dexter Jones avait
été de ne pas augmenter l'ssurance pour couvrir l'aug-
mentation de l'évaluation de sa propriété. Il y avait une
sérieuse différence entre 'le coût de la reconsitruction et
l'argent qui lui était dû par l'assurance.

* "Mais ce n'est pas touit et ce n'est pus là, la partie la
pluë sérieuse de sa perte. Son commerce fut sirrté tempo-
rairement. 'Les profita tombèrent automatiquement, tandis
que les taxe, les chargeé fixes, lmes slaires des employés
expérimentés. dont il nev'oulait pb se priver, continuaient

à marcher -pendant cette interruption d'affaire. L'équipe-
ment coûtait plus cher, et il y eut des retards, -avant la
réouverture.

4'J. DIexter Jonce üniplo)yî tout son surphr-s, hypothé-
qua tout ce qu'il possédait et emprunta Où il put pou fai-
re face au dématre qui s'était. abatt.u ur lui.

L'a,;unice 'usgeet possession. 'aurait prévoeau cet-
te situation etnbarraszaiite, à un prix qui n'aurait proba-
bieient piu, égalé sa prime d'aesurance-feui -Voici la pro-
tection qu'une police d'usage eý pow4ssin: lu 1uratdn

née. Contre la perte:
1. l)es profits nets qui auraient été ou pu être ,gagnée

n'eut été le feu.
2. I)es tax\es et terrain ou autre loyer.
31. Des intérêts sur billeta et obligations.
4. Des salaire; et indemnités des directeurs.
5. Des royautés pour machines et procédés payables

qu'on 'les, exploite ou non.
6. Des gags du contremaitre. et -des ou>riers d'exo-

rici se dont on ne veut pas se éar.
7. Du coût de l'éclairage,- du chauffage, du gardien,

et (le l'entretien à l'état de chômage.. ,.
8. Des autres charges fixes, ou dépens spécigle qui

ne peuvent être di-Sntinuées pendant une euspent3ion des
opérations.

"Et ha prssteeti4sn d'usage et de posabion peut être ob-
tenue dle pair avec vos polices pour l'explosion, le cyclone,
etc., aussi bienl qu'avec votre police contre l'incen die.

"Dam; le, heures sombres qui suivent l'incendie, n'est-
ce pam une eons-olatîon de 6ayoi que ces pertes les plus
sérieuse, de toutes ont été prévues et couvertes? Est-il
besoin d'en dire diavantage sur cette forme d'assurwance d'u-
sage et de poozeion ?"

o

LES PRETS COURANTS DES BANQUES
CONTINUENT A DIMUE4R»'»-.

(suite de la page 71)

de .R,o,OOO, a été dû principalement au reniboursement
par le gouvernement anglais des emnprunts obtenus dies ban-
ques canadiennes au début* de la guerre pour l'achat de
b<é et de munitions. Ces emprunts seront payés au taux
de $5,000,000 et quelquefois $10,000,000, par mois dans
Favenir, selon les arrangements faits récemment, de sorte
que le compte ci-dessus mentionné montrera des -réduc-
tions en conséquence. .

Le plus gros montant de circulation pendant le
,yois fut d'environ $1,000,000,au-dSsus .du total du mois
('Octobre, mais le chiffre à la fin du mois n'était que de
$234,339,923 comparé à celui de 8249,165,707 à la fin du
mois précédent.

Les dépôts dans les Rtéserves Centrales d'or, ont di-
nminué de $119,ZQ2,533 à la fin d'octobre, à $1,14,902,533
à la fin de novembre, en accord avec le changement dans
la circulation.
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DIX USTENSILES EN UNSEUL

YAi A OUDIE -
Ce plat est pratique pour faire les

poudings, pour ouir" le pain et les t-
.teux. un plat excellent pour le lait.

tOUVERCLE DE CASSEROLE
'Du couverele di casserole fait en alu-

minium lort -t épais, qui dure toute la
. vie, Le 'botton e. tebite est à l'épreu-

vo de la chal.r*<b« W Iste s Sn
rivet en aluminium qui,» reuille pas
et ne se défait jamais

bonCEAUDROÑ A OWhTUNR

Un chaudron à confitures en alumi-
nium a des qualités exceptiokinellement
bonnes. La chaleur est distribuée égale-
ment dans tout l'ustensIle. i'n'est donc
pas néceesaire de remuer et -les aliments
ne brilent pas. I/aluminium n'est pas
attaqué par les acides des fruits.

CASamrOL COMINEE
Cette combinaison fait un excellent ap-

pareil pour cuire. Ses différents usages
ne sont aussi bleu remplis par aucun
autre ustensile. Les oreilles du chaudron
sont &un modèle spécial perfectionné
qui maintient l'anse droite ou baissée
selon qu'il est désiré.

CASSEROLE OU PLAT AU FOUR
Une casserole Idéale pour faire cuire

les pommes, les fèves, les pommes de
terre en robe de chambre, le macaroni
et les aliments similaires.

CASSEROLE A CIRELFmM OU

Ce grand bain-marie ne fait pas rous-
air votre ris ou v
n'aves pas besoin d
être aussi employé
pour les légumes da
rieure pendant que
mes de terre sont
datis le fond.

VOTRE COURTIER PEUT VOUS APPROVISIONNER.

BATTERIE DE CUISINE

"DU RO"
EN ALUMINIUM

A99

Casserole Combinaison
à 4 MORCEAUX

en ALUMINIUM

Cette série de casseroles a plus d'usages et plus
d'avantages que toute autre série similaire qui soit
sur le marché. Les combinaisons qui peuvent être
faites sont très pratiques et sont d'un excellent
service pour chaque repas de la journée. Toutes
les pièces sont de dimension uniforme et 'ajustent
ensemble très commodément. Les anses des casse.
roles intérieures peuvent être détachées si on le
désire. La capacité du chaudron extérieur No 147
est de six pintes et chacune des casseroles contient
2½ pintes. La capacité du No 145 est de deux
pintes pour la casserole extérieure et d'une pinte
pour les casseroles intérieures. Elles sont très
bien polies à l'extérieur et la surface intérieure est
de notre fini Rayon X.

SERE POUR CUIJE A LA VAPEUR
Cette combinaison est exactement ce

qu'il vous faut pour cuire convenable-
ment a la vapeur les pommes de terre
et le mais en épis. La casserole est asses
grande pour contenir un bon repas et'les
perforations réparties sur tout le fond
assurentT une cuisson uniforme et par-
faite.

ce céréales et vous SOUFFLEUR A MAS ou ROTISSEUR AITOX&TIQUE
e les remuer. Il peut POUR FLOCONS DE MAIS Des rôtis dél!eieux. bien brunle et ju-
pour cuire à la va- Il vous arrive assez mouvent d'avoir teux sont obtenue avec cette rôtissoire.
ns la casserole supé- besoin d'un ustensile pour faire diverses Un arrosage automatique partait est Pro.
la soupe ou les pom- petites chose& telle« que souffler du duit Par la condensation sur le coucer-
en train de bouillir mais, griller da café. etc... Cet appa- cie de la vapeur qui retombe su le rôti

reil répond fort bien à ces besoins. et le rend ainsi juteux et appétissant.
ARTICLES FABRIQUES au *CANADA: PA ' . . ..A

W. D.SIAMBROOK &CO.
HAMILTON,D rc CANADA.

PASSOIRE ou COULOIR
Il est très facile de rincer les fruits.

la salade, etc... avec cette passoire.
Elle sert également de couloir.

CHAUD"ON CONVEXE
Ce coquet chaudron convexe est sans

égal pour cuire ou bouillir les légumes.
Les parois bombées sont un grand avan-
tage, car elles permettent -de séparer
facilement les liquides des' légumes. Elles
empêchent l'aliment de glisser lorsque le
chaudron est penché pour laitier couler
le liquide. Lorsqu'il est employé comme
chaudron "Windsor". .11 donne de déli-
cieux rôtis à la casserole sans graisse
ni eau.

zei§>



Seaux à Sèves

2 galins
mesure Impériale.

1 % gallons
mesure ImpérilW.

I galon
mesure Impériale.

Faits en fer-blanc clair.
Faits en fer-blanc terne.

Aussi Chalumeaux à Sève
"PERFECTION"

Donnez vos ordres dès maintenant afin d'avoir votre provision prête
pour la demande extraordinaire.

The McClary Manufacturing Company
23 RUE WELLINGTON, MONTREAL.

a 6eivant aum annmierm. 04 vaus menotinne le "Prix Courant", vous vous mseurez un meilleur seo.



LESt INSEC~TICID>ES

SONT
EFFICACES

CHAUX SECHE
SOUFRE

VERT DE PARIS

SPRAYIDE

ARSENIATE DE
PLOMB -

(SEC ET EN PArE.)

ARSENIATE DE
CHAUX

nsecticides C. P.
pour pulvérisation efficace

La grande majorité des fermiers et cultivateurs
de fruits sont convaincus de la nécessité de la pul-
vérisation comme moyen de produire une pleine
récolte de première qualité.

Mais comme les résultats dan ce sens sont
déterminés par la qualité du pulvérin il est très
important pour les commerçants de mettre en
stock et de recommander des Insecticides que les
essais positifs ont prouvés être absolument satis-
faisants.

Un stock d'Insecticides Canada Paint vous met
à même de répondre à tous les besoins de vos
clients pour la pulvérisation. Economiques et fa-
ciles à employer ils fournissent le maximum de
force pour empoisonner et tuer, en délbrrassant
efficacement des insectes nuisibles sans détério-
rer en rien les feuilles ou les fruits.

Lorsque vous avez en stock les Insecticides
C-P, vos efforts de vente sont soutenus par une
vigoureuse campagne de publicité au consomtna-
teur qui dirige vers votre magasin la demande
locale d'insecticide.

Pouvons-nous vous envoyer des détails com-
plets avec prix, etc. ?

TUE CANADAPAiNT CO
LIMITED

du célèbre Blanc de plomb véritable marque
TORONTO HALIFAX WINNIPEG CALGARY

"Elephant"
VANCOUVER

.. pjy

Fabricant
MONTREAL


