
Z74 7

5,700 Marchands C iens actifs et ré ëféchis ont acheté la fameuse
Balance Dayton ours de 9 Nouis prenot nos disposition.%
pour en vendre a moins 1,000 de plus duran 1919, ce qui portera no-
tre production à ,700 d% ýSq & A sotbesoin <le ces ba-
lances. Elles sau egar t eurs îrq~t~. e ceer('n
Balance - voyez a 8 , " ste chterd'n

C'est le placementide éierprogressif ne sau-
rait se dispenser.

Systèmes nouveaux-Nous pouvons vous aider

Nous avons beaucoup de suggestions intéressantes relatives à la con-
duite du magasin, suggestions qui sent le résùltat des longues années
d'expérience de milliers de détaillants <le tout le Canada. Quels sont
les problèmes que vous avez à résotidm-&'" Nous pouvoéns petit-être vous.,

y aider. Ecrivez-nous.

Dayton Comiputing Scales'
"C'est une Dayton--c'est donc la bonne" Avenues Royce et Campbell, TORONTO, ONT,.

Nous avons des copie& de sug- Les Balances Dayton sont faites au Canana par
gestions de systèmes prêtes à des Canadiens avec des Matériaux Canadiens.

vous être envoyées. Aimeriez- La International Business Machine Co., Limited, Toronto, Frank E. Mutton,
vous à on recevoir? Nous les on- Vice-Président et Gérant Général, manufacturiers des Balances Dayton, des

voyon grauiteent.Enregistreurs de Temps "International" et des Machines électriques à tablervoyongrauiteent.H ollerith.



Frothingham & Workman Limited
Quincaillerie-Ferronnerie en gros

et

Marchands de Métaux

MONTREAL CANADA

Notre assortiment de marchandises pesantes et
de tablettes est très considérable et complet; de
plus, la qualité en est supérieure.

Les commandes par la poste reçoivent notre
meilleure et notre plus prompte attention;
notre service d'expédition est de première
classe et nous permet par conséquent, de
garantir pleine et entière satisfaction à tous
pour chaque commande exécutée.

Nous apprécions vivement l'encouragement
qui vous nous avez accordé par le passé et nous
espérons que vous nous le continuerez dans
l'avenir.

Nous correspondons et établissons nos factures
en Français, si besoin.
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Les Journaux et Périodiques qui Parlent au
Public des Demi-Semelles Neolin

Le magasin qui vend les demi-semel-
les Neolin ne le fait sans être aidé.
Une grande campagne de publicité a
fait des semelles Neolin le succès le
plus rapide et le facteur dont on par-
le le plus dans le commerce de la
chaussure. La même pensée, le
temps et l'argent appuient la campa-
gne de publicité des demi-semelles
Neolin.

Faites un étalage des demi-semelles
Neolin sur votre comptoir. Vous se-

rez surpris du nombre de gens qui
voudront en acheter.

Et n'oubliez pas que l'homme qui est
assez économe pour réparer lui-mê-
me ses chaussures est un bon acheteur
probable des accessoires et des autres
outils dont il a besoin pour faire ce
travail.

Les demi-semelles Neolin vous arri-
vent dans un joli carton d'étalage
d'une douzaine de dimensions assor-
ties. Commandez-les chez votre mar-
chand de gros.

The Goodyear Tire & Rubber Co., of Canada, Limited
TORONTO

i ]I .Soles
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NCýART H U P. IRWINr,bi!-,E--r
MONTREAL

FONOFE EN M 1-1

Pridits chimiques lourds,
Fournitures de tannerie,
Temintires <I' aniiliine,
Peroxyde d'hiydrogèe
Blanc fixe,
Inisecticides,
Couleur., Sèches (Luicas).
Fournitures (le buanderie,
Peinture,; Crown Diamond-,

,Vernis -Crown Diamnonci''
Blanc de fabrique et de moulin,
Blanc (le plomb "CrovÉ Dia

moud''
Kalsomnine blanche, bonne qua-

lité.

Noi



s

Avers

Ak «

De nouveaux honneurs pour les
peintures "Crown Diamond"
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McARTHUR, IRWIN, LTD.
par

L'Association des Constructeurs, del

la ville de Québc

Ai, noryiIrr nIt fcrrij,w e, on r-'

nia ( rn..t

r rît r~
'1'

.1

' 'r'

'rit

I *i'

I tii. ''

i :1. r I .' r

r t 'r

'I r
1:.

i I
r i 1.1

r r-

FONDEF EN 1842

? il rs



LE PRIX COURANT, vendredi 14 février 1919

i
i

E

i
I
i

et "Covertite"

"LEWISITE"
est aussi bonne que n'impor-
te quelle toiture et se vend
à un prix modéré.
Garantie peser 5 livres de
plus par carré et ce poids
supplémentaire est tout en
toiture, non en sable.

Ce matériel se

La toute meilleure
TOITURE

Fournie en 1, 2 et 3 PLIS
avec ciment et clous

F AITE de Laine Pure, de Feu-
tre et d'Asphalte, et c'est
tout cela que vous achetez.

Beaucoup de marques se vendent à
des prix bien plus élevés. Il n'en
est pas qui soit meilleure et toutes
sont d'un poids plus léger.

Elle résiste à l'atteinte du feu et
non seulement supporte la chaleur
excessive mais ne s'enflamme pas
aux étincelles ni aux cendres chau-
des.

Ne contient absolument pas de gou-
dron et ne teinte ni ne gâte l'eau
de pluie.

"COVERTITE"
est une Toiture de premier
ordre, vendue à bon marché.
Prière de vous reporter à la
page 604 de notre catalogue
No. 60 pour plus amples ren-
seignements.

vend largement au Printemps. Considérez notre
offre avant d'acheter.

LEWIS BROS, LIMITED,MONTREAL
Distributeurs en Gros FOURNITURES D'AUTOMOBILES Tout en fait de Quicai-eie

FOURNITURES POUR ENTREPRENEURS DE EMINS DE FER ET PLOMBE=n

ARTICLES DE SPORTS, COUTELLERIE, TOITURE PREPAREE, PEINTURES ET VITRES

TOUJOURS DESSUS

"Lewisite"

ENElMEEEMEMM E - -moi 1im'

Vol. XXXII-No 7
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Blanc de Plomb
"Green Seal"
(Cachet Vert)

Une de nos meilleures
offres de ventew
Le Peintre

le demande parce qu'il au-
r.- du. résultat. parf aite et
donne tonte satisfaction.
Gaati ne contenir que du

~Bluec de Plomb Strictement
ur,

P Iïurquoi ne pas vous assurer le bénéfice de
Si cela vous intéresse, 6CriveE.flous auj our

TW-FI SifERWIN-WILLIAM8ý
of Canada, Limited.

Il FABRICANTS OC PEINTURC. VERNIS. ET DE COULEURS EN
BROYEUR DE GRAINE DE LIN

bMANXIPACTt¶KYsi MONTRÉAL, TORONTO. WlINII'I<Cè ig-

- SUIREAUX ET EN<TREPÔT : MONTRÉAL. TORONTO. %f1NN'I

Vos clients en parlent et les
peintre,- sont à la recherche
(les affaires. Satisfaites les
deux eni étant en mesure (le
leur fournir le meilleur arti-
cle sur le marché:

Le Blanc de Plomb
"Green Seal"
(Cachet Vert)
Garanti Pur

Vos affaires et vos profits
augmntneront du double si
vous placez sur vos rayons,
un bon stoek de ce Blanc- de
Pl1omb.

notre Agence S.W.?

ouh~

'Y

Nous fabriquons des

]BROS-SES
de toutes espèces.

Pourquoi ne pas acheter directement
DU MANUENCTURIER?

Notre nouveau catalogue est prêt à présent.
Ecrlvez-nous pour vous en procurer un.

Meakins Brush Co., Limited
325 rue Craig Ouest, Montréal.
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QUE BEC
Chinic Hardware Co.

et plusieurs autres dispersés dans tout le Dominion.
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Obtenez Votre Part
du commerce des machines à lavae n poussant la vente de la New Centur Ju-
nior. Il y a une demande continuelle pour les machines avec cuve à bascule et
planche à laver, dont la New Century Junior représente le type le plus perfec-
tionné. Une démonstrationw veut invariablement dire une vente et une vente
assure des années de lavage facile au client.

Marche sur coussinets à billes en acier, ai-
dée de puissants ressorts on acier, assu-
rant un fonctionnement facile.

exempte de toute obstruction à lPinté-
rieur.

Un cercle en acier galvanisé, breveté, à
l'intérieur renforce la cuve et l'empêiche
de se déformer.

L'agitateur est réglable automatique.
ment.

Durable et superbement finie.

La N"w Century Junior, "Style 1B"

Dowswell- Lees &Co.,
LIMITED

HAMILTONp,CANADA

- -I abicnt d tusles modbles de bomn mcns&avrMues
Pà prpouvofouà1man ainsi que'des essoruseýs poitýlaut la

-jmarque dela Flole.

Représentant: John R. Anderson

36-38 Rue St Dzer, - OTREAL (P.Q.)

Vol. -No 7
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arçons, Pratiquez le Tir
à la Cible

La qualité des Dominion 22's aété démontrée par leur usage
par les membres des clubs de tir du Canada et par les équi-
pes de cadets qui ont remporté des prix à l'étranger.
Des 22 's qui ont subi de semblables épreuves, oft l0 précision,
l'opération positive et le pénétration ne sont pas seulèment
nécessaires mais essentielles, ne sont pas difficiles à vendre
sur votre comptoir.
Des milliers de garçons pratiquent le tir dans les clubs disper-
sés partout au Canada. Tous les bons tireurs se servent des

22's Dominion
S'il n'y a pas de club de tir dans votre localité, laissez-nous
vous aider à en organiser un. Cela voudra dire de nouveaux
clients pour vous - les garçons d'aujourd'hui qui seront les
gros acheteurs de demain.
Eerivez pour avoir notre livre traitant du tir à la carabine et
de l'organisation d'un club.
Ce livre, avec un stock complet de toutes les 22's Dominion,
vous feront faire de plus gros profits avec vos ventes de car-
touches.

Capsules B. B. Dominion Cartridge
Capsules C. B.
.22 courte me CO., Lmited
.22 longues.
.22-courtes, forme champignon 120 rue St-Jacques
.22 longues, forme champignon.
.22 longues pour. carabine.
.22 très longues.
.22 W.R.F. (Poudre hoire).
.22 W.R.F. (sans fumée).
.22 Winchester Automatic.

Vol. XXXII-No 7
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Ferronnerie, Plomberie, Peinture, .Vitre
. _* ***dIuhe ,eeê ê.s ip s uupupu..

MARCHE DE MONTREAL

UIA)l'S-1 ET BRO(IIIES

l'il décl1il (le 40) vents les 100 1 -
v res a manrquié le fil dev fer bar-
blel qui se vend< il présvnt $5.60
lor 100 livres. La brorhce roulée
uitie est viliss MLSi ussi ail prix
dle .$6.10. L a brovihe galvanisée No
9 est eut ée lt $5.30; le No 12,à
$5.5.5, et lv No 1:1 ià $5.65, tandis
qu le fil de fur àl ressort est vo-
té àl $5.45 et le No. 1'2 à $5.60.

La 1)roviie molle en acier est cii-
e(>l'e eut é<- à $6 .25 les 100 livres.
Les eloils sont sans cha.ngemnent
et se vend(ent à $5.50 les 100 li-
vres et les taillés à $5.35.

TOLES

Nous cotons
Tôle noire en feuillet.

Les 100 livres
Calibre 10......7.25 7.35 8.50
Calibre 12......7.35 7.40 8.50
(Calibre 1.. .... 7.10 7.35 8.20
Calibre 16......7.20 7.55 8.25
Calibre 18-20 . ... 7.50 8.15 8.30
Calibre 22-24 . . ..7.60 8.20 8.35
Calibre 26......7.65 8.30 8.40
Calibre 28......7.75 8.50 8.50

Tôle galvanisée en feuilles:
103/4 onces ...... $9.50 $10.75
Calibre 28......10.90 10.25
Calibre 26........10.00
Calibre 22 et 24.......9.85
Calibre 20. ........ 9.65
Calibre 18. ........ 9.65
Calibre 16 .. ............. 9.50

Charge extra de 25 à 35e les 100
livres pour lots brisés.

NOUVEAUX PRIX DES TUY-
AUX

Les prix suivants pour tuyaux
sont annoncés et sont légèrement
au-dessous -de ceux précédents-
Standard, les 100 pieds, U4 et %/
pouce, noir, $4.68; galvanisé, $6.-
81; et pour les autres grandeur&
les prix sont comme 4 suit avec leýý

prix des noirs d'abord et des gai.
vanisés ensuite: ½ pouce, $6.211,
$7.78; %/ pouce, *7.82, $9.95; 1
plouce, $11.56, $14.71; 1% pouce,
$15.64, $19.90; 1'/h pouce, $18 .70,
$23.76; 2 pouces, *25.16, $32.*01;
21/2 pouces, *40.37, *51.19; 3 pou-
ces, $52.79, $66.94; 3% pouce,
$67.16, $84.18; 4 pouces, $79.57,
$99.74.

HUILE DE LIN
Nous cotons:
1 à 4 barils. ..... 1.38 à 1.45
5 à 9 barils......1,37 à 1.45
10 à 25 barils......1.36 1.45
Bouillie, Gall bnp.
1 à 4 barils....1.4012 à 1.48
.5 à 9 barils ..... 1.39Y/2 à 1.48
10 à-25 -barils....1.88½ à- 1.48

TEREBENTHINE
Gall. Imp.

1 àl 4 barils.....$1.05 à $1.10
Petits lots.........1.12 1.20

(barils en plus).

MASTIC

s'
Standard L
En vrac, en barils.
En vrac, Y/2 barils.
En vrac, 100 livres
En vrac, 25 livres
En vrac, 121/ liv.
Boîtes 3 et 5 liv. ..
Boîtes 1 et 3 liv...
Caisses de 100 liv..

tm-s 1 w... ushès
es 100 livred
5.00
5.15
5.85
6.10
6.35
8.10
8.60
7.15

5.25
5.40
6.10
6.35
6.60
8.35
8.85
7.40

Mastic à l'huile de lin pur, $2.00
les 100 livres en sus des prix ci.
hauts.

Mastic pour vitriers, *1.60 les
100 livres en sus des prix ci-hauts.
Conditions: 2% à 15 jours ou 60
jours nets.

PEINTURES ET VITRES

Couleurs et' blanc-en paquets 3%
livres. $8.90 les 100 livres, en paquets
de 6 livres, 88.40 les 100 livres, f.o.b.
Montréal.

Liquide-bronze
Liquide-bronze No. 1.. .%$1.50 83.00

Huile de banane, Lat .35 $7.0o
f.o.t'. Montréal.
Bleu

L& livre...... .. 03 0.14

Acme 15 livres, chaque .. .. .. ..
Acme 20 livres, chaque .. .. .. .lg.

Acnie 36 livres, chaque .. .. .... 88.
Couteur@ (,è4ches) la livre

Terre d'Ombre brute, No. 1. tonne-
nets de 100 livres .. .. .. ..... #

Term &'Ombre pure tonnelets de
100 livres.. ........ ....... 6

Terre d'Ombre brûlée No. 1, to..ne.
lets. de 100 livres .. .... ....... 0.07

Terre d'Ombre pure, tonnelets de
100 livres.. .... ........... 16
Terre de Sienne brute No. 1. ton.
nelets de 100 livres .... ....... 0.07

Terre de Sienne pureï, tonnelets de
100 livres.. ........ ..... 0.1l;

Terre de Sienns brûlés, No. 1. 100
livres .. .. ........... 0.0

Terre de Sienne br14s pr, 0

Vert IMP., tonnelets de 100 livrià. .015
Vert Chrome, pur.... ....... 0.86
Chrome jaune.........0.17 0.31
Vert Brunswick. 100 livre.......J1I
Rouge Indien, Koge 100 Livree .. .. 0.16
Rouge IndIMn No. 1, Kegs 100Uv.04
Rouge Vénitien brillant supérIeur .0.44
Étoure Vénitien No. 1.......0.03%
Noir fin, pur» se........0.15
Ochre d'Or, 100 livres.......001i%
Ochre blanche, 100 livres......004
Ochrt- bianche, barils........0.08
Ochlr. !aune, barils ...... 0.08% 0.05
Ochre français, barils... ..... 0.08
Ochre sapin, 100 livra. 0. 07 0.08
Oxyde rouie canadien, tble. .0.0 0.0%1
Rouge Super Magnetie . . .0.0W4 0.0326
Vermillon............0.40
Vermillon anglais........35

f.o.b. Montréal. Toronto.
COULEURS A L'HUILE, PURE

bottes d'une livre
Rouge Vénitien.........I
Rouge indien...........0.86
Jaune chrnine. pur.........0.68
Ochre d'or. pur.........0.30 0.83
Ochre de sapin françaiàt, pur.3.25 0.28
Verts. pure .... ......... 0.28 0.85
Terres de Sienne.........0.82
Terre. d'Ombre.........0.83
Bleu Ultra-marin .. ...... ..... 0.53
Bleu de Prusse.... .... 10
Bleu de Chine.........15
Noir fin.............0.80

Noir Ivoire...........0.1
Noir depeintre d'enseigne pur-. .. 40
Noir de marine, 5 livre.... ...0.3

F.o.b. Montréal, Toronto.
Emails (blancs) Gaflon

Duralite.. .... ..... 4 .. .. .. 118.60
Albaglos .......... 8.50

C. P. Be-çer
et M

NOUS SOMMESLESPRINCIPAL1Y flI~ ------------------- w- w w t.~w w ~

et faisons des Livraisons Immédiats de notre stock complet. omwf
Adrsse-nos vtrecemand ouécrivez-nous pour nous demander notre catalogue

SPIELMAN AGENCIES REGD. 45 RUE ST.ALEXANDRE - MONTRMA

Vol. XXXII-No 7
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EAVL

Sur Votre Comptoir
-en outre de votre étalage de vitrine et de l'effort
de vente bien compris, en coopération avec le nôtre
-c'est là la combinaison victorieuse qui produit
des ventes et multiplie les profits.

Notre publicité au consommateur, montrant les
nombreux usages du DAYLO suscite dans l'esprit
du client à venir le besoin du DAYLO dans chaque
foyer. Mais le véritable stimulant d'achat-la
chose qui lui fait mettre la main à la poche pour
en rettrer-ie prir d'achat--'est -les marchandies
en étalage.

Un étalage de DAYLO en vitrine, dit: "C'est -ici
l'endroit où l'on peut m'acheter," et sert d'intro-
ducteur dans beaucoup de ventes.

Mais l'étalage de comptoir de DAYLO a créé d'énor-
mes ventes parmi les clients qui rentrent au maga-
sin pour y acheter quelque chose d'autre et qui
sont captivés et Intéressés parl'étalage tandis qu ils
font d'autres emplettes ou qu'ils attendent leur
monnaie.

Et n'oubliez pas que les ventes de I)AYLO procu-
rent des ventesrépétées. Personne n'espère qu'une
batterie durera éternellement. Vous pouvez édi-
fier un commerce permanent de Batteries Eveready
Tungsten et d'Ampoules Eveready Mazda. Les gros
magasins le font en ayant constamment la ligne
Eveready en étalage.

Prenez une ligne complète Eveready, poussez-en la
vente et obtenez votre part de ce commerce.

CANADIAN NATIONAL CARBON CO., Limited
Toronto Canada.

Vol. XXXII-No 7
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Vert de Paris la livre
En barils environ 600 liv. .0.60!% 0.61

En barillets, 50 et 100 Ilv. 0.41'% 0.62
En barillets 25 livret. .. , . .0.82%~ 0.61
En paquets d'1 livre, cal.-

nu 100 livresa.. .... .... 41 0.65
En paquet. d'% Uivre, cal.-

se 100 Uivrea.. .... ..... 0.48U~ 0.67
En boite. en fer-blanc 1

livre, caisme 100 Ulvre . . 0.I61 0.67
Terme., 1 mois net ou 1 pour 100 à

15 Jours.
Vitre Simple Double

épais-
Leu 100 pied 11eur
Au.desosu de 25 .. .116.89
26 à 84.......17.60

35 à 40........18.35
41 à 50........23.50
51 à 60.........4.60
61 à 70..........60
71 à go.........3.70
si à si..........

Oî aie-
oeuf

22.93
24.35
36.40
30.00
30.80
33.70
35.40
45.45

s6 à 90......... .. 48.85

o5 à 100............. .55
101 à 105............5.85

106 à 110........ ... 7310
Escompte à la calse, 20 pour cent

Escompte à la reullie, iv pour cent.
Comptant, 2 pour cent.
F.o.b, Montréal, Toronto, London,

Glaces

Glaces jusqu'à 1 pied --
Glace. de 1 à 2 pieds
Glaces de 3 à 8 pieds.
Glaceade 31à 4 piedsu.
Glaceade 4 à S pied.
Glacesede ô5à 7 pieds
Glaces de 7 à 10 pieds
Glace, de 10 à là pieds.
Glace, de 12 à 15 pieds

Chaque
.0.30
.0.90
.0.15
.1.15
.1.35
.1.50
.1.70
.1.75
.1.85

Glaoes de l5 à 25 pied.......1.96
Glaces de 35 à 50 pie" ... .. 8.1

Glaces de 50 à 75 piets .... ... 2.20
Glatts de 7 à90 piedà .... .... 2.25

Glaces de 90 à loO pied......2.80
Glace de 100 à 120pie"a... .. LOI.
Glaces de 130 à 140 pieds... ... 3*
Glaoee de loi à 110 de largeur con-

tenant pau pluse de 100 pieds. cha-
que........... ... 00

Glaces de 111 à 130 de large, ne con-
tenant pas plus de 100 pieds cha-
que.............3.40

Glaces de 101 à 110> de large, conte-
nant plus de 1»0 pied. chaque. .8.40

Glacts de 111 à 120 de large, conte.
na.nt plus de 100 pied. chaque. .8.75
Escomptp au oommerce, 25 pour 100

Livraisons en ville, 331-3 pour 100
Cloue de vitrier.

Recouverts sh.c,.5-10 les douze
paquets de 4 livres brut
>eintur*3 Pr,4par4te

Pr.x par gallon, base d'l canlutre d'i
gallon.

Eléphant blanche.........4.20
Eléphant couleurs...... ... 0
B-H Anslais. blanche .... ....... 4.80
B-H Anglnise. couleur....... .. 0
B-H. à plancher....... .. 8.40
B-H. pl"aer-vestibule......4.06
Milnerve, blanche........41

Crown Diaanond. blanche.....4.05
Crown Diamond, couleurs.....MO3
Crown Diamond, à plancher ... 8 .0
B-H. P'resconette. b.anche....33
B-H. Fresconette, couleurs....8.25
Moore, couleurs, blanche.......8.76
Moore, couleurs, nuance......8.61
More, peinture égyptienne, toutes

couleurs.............00
More, peinture de plancher ... .80
Moore, Sani-flt .... ....... .. .. 3.00

Moore, Mooramel .... ...... .. 60
Jamieson' & Crown Anchor...1
C.P C. pure, blanche .... ..... 4.80
C.P.C. pure. couleurs...... ..... 6
Q.P.W marque Canada. blanche . .4.05
O.P.W. miarques Canada. couleur. . .8.76
O.P.W. marque Canada à plan-.

cher........... ... 9.0
O.P.W. à mur, blanche .. .. .... LU
O.P.W. à mur, couleurs.... ... 3

Ramay pures, blanche.....4.15
Piu.may, pure, couleur... .. 3.8
uoartn-Senour, 100% blanche ... 4.80
Mdartin-Senour. 1001% *culture . .4.06

Martîn-Senour, Porch paint .. ... 4.05
MartIn-Senour. Newtoue. blanche...
Martin-Senour, peinture à plancherISo6

Martin-Senour, Neutone, blanche.3.86
eherwin-WUanIs, tanche .. . 4.30
Sherwln-WilUiam8. couleurs.. .... 4.05
sberwtn-WillIame, à plancher ... 6.0
Fliat Tone, blanche...... .- . .. .8.85

Flat Tons, couleurs -.......... 63
Lowe Bron., H.L S. ' lanche.....4.30
Lowe Brou., H. S. couleurs ... 4.05
Lowe Bron., Hlard drying floor ... 3.50
Mellotone, blanche ..--........ .... 0

Mellotone, couleurs....... .385
Sanitone. blanche.--....... .S&.3
Maple LAf, Dianche.......4.30
Maple Leal, couleurs........4.05

Pearcy, prépurées, ILàl.nchen .8 316
Pecy, préparées, Couleurs....35

F.o.b. Montréal. Toronto.
Peinture "Green Tree". couleur or-

dinaire.......... .. 330
Blanche.......... ... b
Vermillon......... .. 8.76

Shellao

Blac pur, gail........4.7644-90
orange pur, gul..........4.50

IFABRIQUE DE LIMES BLACK DIAMOND
FONDU ICN 1818

Dome M8daL'Jede
Récompens aux

Exm9omo

INTERNATIONALES

cetalogue aM"76' utuleet - demnade à 5

G. & H. BARNETT COMPANY,
prospriété expl*ilie p

INCOOIPOE EN 180

Grand Prix Sp5cial

MEDAILLE D'OR

Atlanta, 1896.

Va peem eV bree dan@ le .eeme de liise

Philadelphie (Pe.)
Cr la Nlehelasn File Co.

LA PEINTURE PREPAREE

Ci__ GR E EN TRn\FE
BEAU BRILLANT-DURABLE

composée suivant des formules exclusives, de blanc de plomb, de
blanc de «zinc, d'huile de lin et de matière colorante, le tout de
première qualité.

95Z Demandez notre carte des couleurs, nos8 prix et escomptes aux marchands.

omr The Georgia Turpentine Co.
Térébenthine, huile à peinture, blanc de plomb, etc.

2742 rue Clarke -- MONTREAL
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VI
C'est le temps

VITRES P
Nous pouvons répondre à vos
succursales et vous faire de pr
Nous avons en stock et man
Miroirs, Vitrines, Verre ouvra
prismatique.
Catalogue et listes de prix env

Ecrivez, Téléphonez ou Télé

MHT
Montréal Toronto

IRE
de vous assortir de

)UR CHASSIS
besoins directement de nos entrepôts-
ompts envois.
ufacturons: Vitres, Vitres Biseautées,
gé, enchàssé dans du plomb, armé et

oyés gratuitement sur demande.
graphiez ce dont vous avez besoin.

MANUFACTURING
COMPANY, LIMITED
London Winnipeg

Les Clôtures et Barrières "Invincible"
Ne sont vendues que par l'intermédiaire des marchands, à des prix qui
sont raisonnables.

Vous pouvez réaliser un bon profit - faire face à la concurrence des
maisons vendant par malle et offrir à vos clients des marchandises que
vous avez en mains en tenant la Clôture "Invincible".

La Clôture "Invincible" donne depuis de nombreuses années le maximum de satisfac-
tion dans tout le Canada. .
Cette bonne clôture est manufacturée entièrement au Canada, depuis le minerai jus-
qu'au matériel fini. Beaucoup d'autres marques sont simplement bouclées avec du fil
de fer importé.

Nous vous créons des marchés
Notre vaste campagne de publicité dirige les affaires vers votre magasin. Nous adres-
sons en ce moment 75,000 catalogues aux fermiers et complétons en rmême temps cette
publicité par des annonees dans les principaux journaux de ferme.-

Echantillons, Prix'etRenseignements'Complémentaires vous seront
gracieusement envoyés sur demande

THE STEEL COMPANY OF CANADA,
LIMITED

RueNotre Dame Ouest, MONTREAL
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RENSEIGNEMENTS DU DISTRICT DES TROIS RIVIERES
BUREAU D'ENREGISTREMENT

CITE ET DISTRICT DES TROIS-
RIVIERES

Semaine du 4 au 10 février.

Velîte-Mlle liavie L.alarre à Dr C.
.. Dellois.
Obligation--F.-X. Vanasse à Oeo.

Morrismette.
Vente-Cooke, L.ajoie et ai., à (lé-

uléoin Marcotte.
quittanct-Dftme E. S. de Carutel

à~ Marlc Lacroix.
Quittance-P. A. Gouin à Dame F.-

X. Vanasse.
Vente--C. E, 1,avigne à Donat Ho-

cheleau.
Vente-Damne Elzéar Samson à Chm.

li. Tellier.
Cens lon-Eildora Ala.rie à Lamarre

& Blason.
Transport-Chs. Durriil à The Bur-

ril Lumber Co.
Vente--Elle Boucher à Ernest Go-

(lin.
Obligation-J. F. Bellefeuille à Da-

me L. E. Boisclair.
Quittance-Henri Belleteuille à J. F.

Vent-lIrénée Bergeron AFré-d4rlc-
Brûlé.

Cession -Narciss4e Leblanc à Isaie
Lamy.

Vent,-Jo.seph Abran à Orphir Le-
vanneur.

Quittance-Télesphore Gosgselin à
Joseph Abran.

Quittance-Veuve Jos. Verrette à
.1oseph Verreauit.

Vente-lIaie Lamny à Trois-Rivières
Shipyarde, Ltd.

Transport-Veuve E. Leboeuf-Ora-
vêt à Damne M. Déry Pellerin.

Vente-Elii Bishop et ux à (Geor-
ge i'eabody Gardner.

Obliiation-Louls Boinvert à Arsène
I enoncourt.

Quittanceý--P. E. Paneton et fils à
.1 B. Godbout.

Quittance--Honoré Sévigny à WV. E.
R(oy.

Vente - François Viliemure à
i',phremn Vilernure.

Obligation-Arthur H. Lacerte à
Chq. Ed. Gira.rdin.

Vente--Philiaa SaInt-Pierre VL Ar-
thur L. G4linas.

Vente-Arthur L, Oéiinas à Révé-
rend L. E. Duguay.

Vente-Odilon Saint-Pierre A Ciêo-
phas Busalères.

Quittance-Veuve Odiion Saint-
l'ierre à Cléophia Busuièrea.

Vente-Adern Bellerive à Alphonhe
Lallberté.

Quittance-Flavie LaBarre A Aden
BelieMve.
-VèiÏTe:-EdMfôflitiMleln ft WIllanr

Laroche.
Transport-William Lacha.nce A

l'ierre Bellemare.
Vente-La Cie des Terraine Shawi-

nigan Fallu à Wellie Larose.
Obligation-Wellie Larose A J. M.

Isola.

Obligation-Herman Lemay A A.
M. 18048.

Quitta.nce-The Shaw. W. & P.(
A Paul Francoeur.

Quittance-P'ercepteur du Revenu
4uccesalon Juiee Gagnon.

Transport-Ludger Matteau A
Arthur Ferron.

Transport.-Wilbrod Garccau A Dl
M. A. Daupaine.

Vente--Médard Leclerc A Evaris
Rivard.

Obligation-Théodore Tanguay
Eisèar ]Paquet.

Mainlevée--Nap. E. Godin A Thèc
dore Tanguay.

Quittance-J. A. Leduc A Théodor
Tan guay.

Vente-Veuve Euoh. Foucher
Pierre Géiinaa et aI.

Quittance-Ernest Lacerte A Veuvý
Euch. Foucher..

Quittance--Veuve %J. C. 'Martel à
Veuve Euch. Faucher.

Vente A rémérê--Adélard Damphous.
se A Louis Paulhus.

Vente--Rév. J. A. ?4oreau A F. A.
Verrette.

Vente-lice Hélle A Adolphe Hé-
lie.

Transport-Albert Milot A Uldoric
G#lhma. - --

JUGEMENTS - COUR SUPE-
RIEURE

G. Marquis vs. J. R. Beaudet, $103.47.
Etienne Gosselin vs The Three Rivera

Shipyards. $2,000.

Le s Machines àa Laver

CONNOR,

Lee Machines-à Laver "Connor" -sont
faites en plusieurs styles: pour mar-
chsr soit par l'Electricité, le Gaz, le
pourvoir d'Eau, soit pour usa.e à
mains. Aussi Tordeume, Supporte,
Planches à repasser et à pétrir, Barat-
tes, etc.

Procurent de Gros Profits
et des Ventes Faciles

Prenez maintenant en stock une ligne de Ma-
chines à Lav3r -de vente rapide et pleinement
garantie. Ecrivez-nous aujourd'hui pour dé-
tails complets relatifs à notre mode de vente
et qui vous assure un-plus grand succès. Les
Machines -à- L aver « Connor" sont bien faites
-toujours stisfausante-et attirent des ven-
tes rapides. N'hésites pas plus longtemps -

écrivez-nous simplement que cela vous inté-
resse. Notre proposition fera plus que de vous
être agréable.

je H. CONNOR- & SON, Ltd., Ottawa, (Ont;)

k
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COUR DE CIRCUIT

ionhe Ed. Désulets va Jas. 0. Ri-
&.zd, $18.40.
s1er, Lacournière & Fortier va
)hnny Béland. $26.00.
n Boisvert va Arthur Bornai, $36.-
5.
i. Borr'omée Teiller v. Joseph lou r-
ýue, $69-46.
nat Lacroix va Joseph Bourque, $84.
nque& Henri Germain et al vs Au-
;uate Thitfeault, 843.36.
'<ph Bureau va Paul Côté, $66-03.
arien H. Flamand va Georges Mar-
Mitte, $82.0.

tAPPORT DE LA SEMAINE FI-

NIS8ANT LE 8 FEVRIER 1919

Comté d'Arthabaka

,CTIONS EN COUR SUPERIEURE

Jlphonse Martel vs Donat Pépin , St-
Paul de Chester. Ire classe.

termine Désulets vu Joseph Bernier,
es-quaité, Sainte-Clothilde de H.,
4e classe.

ACTIONS EN COUR DE CIRCUIT

Lýonard L. Gale va 'Adolphe Gosselin.
-xW.VIctoriaville4-$l6.60. -

Bernard Chareat vs Amédée Fournier
fils, Warwick, $64.50.

DECLA.RATION DE SOCIETE,

Dalby J. Dustîn and Kenneth J. Coote,
du township de Durham, faisant ai-

faire. à Liagar, dit township de Dur-
ham comme marchand et épicier
sous les nom et raison de 'Dustin
& Coote."

ACTES EN~REGISTRES AU BUREAU
D'ENREGISTREMENT D'AR.

THABASKA

Du 3 au 8 février

s'ente- Louis Bloucher à I'-dniard
Nadeau, partie 4a, 2e' ring, Stanfold,
$2.100, $1.200 acompte.

Transport-Edouarî Nadeau A, Gé-
déon Faucher, sur Joneph Coriveau,
11.060.

Transport-Louin Boucher à Cléo-
î>has Faucher, sur Edouard N&deau.
$400.

Vente - Edouard i.avigne à Mme
Anna Roberge, partie 151) et partie 18,
6e rang, Stanfold, $25, payées.

Testament-Mme AlIne Poisson à
Ludger Poisson. % Indivis partie 45,
Sainte-Hélène.

Hypothéque--Adélard Nault à Jo-
seph Nault et ux, 389 et 340, Sainte-
Hélène, 11,000.

Vente-Roméo Lyonnais à Ernest G.
Landry. partie 15, Ile rang, Simpson.

8150,$200 a-compte.
Vente--Dr. J.. P. H. Massicotte à

Horace Pellerin, 476 et 477, Sainte-
Victoire, $600, payées.

Vente--Denéry Richer à Herman
Champagne, 618 et partie ouest 517,
Bulstrode, $1,800, $760 acompte.

Vente.-Joseph Hébert à Benjamnin
B3ergeron, partie sud-est 280 et 281,
Hlor-ton, $700 acompte.

Titre--Corporation du comté d'Ar-
thabanka à Biennett Feeney, % ouest
'lit, 6e rang, Stantold, $20.85. payées.

Titre-it même à Corporation du
canton de Stanfold. 18c. 4e ranz, Stan-
fold. 321.45. payeûs.

Titre-Lit même à la mêeme, 18a, Se
rang, Stanfoid, $7.70 payées.

Titre--La même à Arthur Gilbert,
piartie 17e et partie l7a, 6e rang, Stan-
foid, $7.18, Payées.

%'ente-Cyrille Aliaire, fils, à Au-
guste Dusseauit, 284 et 286, Sainte-
Hlélène, 83.726. $1.450 acompte.

V'ente--Onésimo Bolduc à Joseph
Bolduc, flls, 384 et 387, Warwick, 15,-
200, $3,000 acompte.

Obiigation-Ilenri Case à Joseph
Trtidel,"partie 469, flulstrode, 800.-

Vente-Frédéric Gagné à Emilo Ga-
gné, 352, Saint-Norbert, $600, $400 a-
com pte.

Vente-Frédéric Gagné A, Gatien
bancause, 856 et partie 866, Saint-
N'orbert, $2,400, 81,000 acompte.

Obligation-Edmond Gélinas à Jean
Lemelin, partie 987 et autres, War-

wil,$500.
Vente-Aithur Caillé à Alcide Poi-

rier, 619, Bulstrode, $860, payées.
Vente-Georges Hince à Johnny

Ilince, 880, Tingwick, $860, $450 a-
compte.

Ferronnerie, Quincaillerie, Peintures et Vernis,

Huiles, Vitres, Matériaux de Construction, etc.

EN GROS SEULEMENT,
N 08 voyageurs sont actuellment en route pour voua vister; ils vous offriront les

R ~~ minu~tesdeamen à kmur éclantMfobi, ce ne sera pus du temps

L EIJR con"etion d'artile est aussi complète que possible et présente un assortiment

OUprix ont été établis avec soin, vous ne pouvez manquer de les trouver avantageuxN Ost muespérons que vou voudrez bien nous donner lafaveur de vsordres, que
noua repllrona &votre entière saWtisfcin

L.-H. Hébert & Cie. (Limite)
-- IMPORTATEURS-

297 et 299 rue Saint-Paul, MONTREAL
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Les Grandes Figures du Siècle
ALBERT ler
JOFFRE

LE MARECHAL

Le vainqueur glorieux de la
re du monde qu a mené nos
la victoire,

FERDINAND FOCH
PRESIDENT WILSON

Le globe tout entier a leu yeux fixés sur cea grands hommes
qui ont écrit la plus grande page de l'Histoire du Monde de-
puls sa création.
ALBERT 1er, le roi-soldat dont les armées par leur brave ré-

sistance donnèrent aux Alliés le temps de ne préparer.
JOFFRE, maréchal de France, membre de l'Académie F'rsn-

çalue quI Immortalisa son nom à la bataille de la Marne
et sauva Parls. la capitale du monde.

FOCHl, le vaiqueur glorieux de la plus >grande guerre dee
guerres, sous le commandement suprème duquel nos vail-
lante Canadiens ont marché à la gloire,

WILSON, l'homme le plus démocratique du monde, parti ex-
près on Europe pour y répandre les Idées démocratiques
de notre Continent.
LA MAIRON WISîNTi1'NER a édité un mgniflque
portrait de chacun do ces hommes Illustres; son but
est de permettre à tout le monde d'en avoir un dans
sa maison; c'est pourquoi elle fait l'offre suivante:

FOCH Un portrait pour ...... ...... .... ...... ..... 7
Deux portraits, au choix, pour ...... ....... ....... .. $1.%

plus grande guer- Trois portraits, au choix, pour ....... ....... ........ $20
vaillants soldats à Quatre portraits au choix, pour....... . $230

75 cente additionnels pour l'encàd,'emont fini vieil or.
Envoi franco dès réception du montant adressé à

La Cie Wisintainer & Fils, (Incorporée)
58 BOULEVARD ST. LAURENT, MONTRÉAL

Agents sérieux demandés. Vente facile et bons profite

GANTS DE COT

lADAT

Moins cher qu'un fouet et
meilleur pour votre cheval

Un Ch"s avet roussîmes l'dps@" esste.
eh"ai lemleet lebsaIlle peupt sgs.am seules. Le lette se peut q.'e.uu
ter s seniréate. Tm. "es 10r4,.u fr m
h" blesue Pmu @mm e prte dues

lie fouetL Géaisesvoire mwdl. aI.
TAPATCO-Iebos. , asie

Nouveau Crochet dAttawhe
Patenté

<se » huom que su lau D.ee [aite.
p'ua>»

Il heuait que saue qui ouet et qui emIF&
eh* de se du"l.

Les Dounm à Collier
touiesde mut&We de kme ia
snî ... ue ep s*ete leuis

Ells Mt des..., semples, ebbéate 1
s.rmt de garantie cssie luesee àêa-

Les Gants de Coton Marque
TAPA TCO

ONI muset de q.at qkiu
et tueIsed il a
dansentet deuos astis
l"". leim mu ur

in. 0 n' est pus de

Faits.,,e te et

b"ad, pesateur dl,
=emu M &vi.6 .% utst

Miaun -jersey de osée,
Ta8 s, uI, et Aadulss Assa
tut&sseaaie de eni.

C.mnmandes-e, à oetre
auwehand art #m.

The American Pad
& Te"tICo.
CHATHAM. ONT.

feutre et Papier
N'IMPORTE QUELL QUANTITE

TOiure Gudmuee(Roihg)PrOte, & -poser, 2
et S. Papiers de Construotion, Feutre à Doubler
et à Tapisser Produte de Goudron. Papier à Ta-
rissr et à imprimer. Papier d'flballage Brun et
Manitile, Toiture@ en Caoutchouc TIavorlte" et
',Capitol".

Fabricants du Feutre Goudronné
'4BLACK DIAMOND"

ALEX. McARTHUR & CO.,. Limited
Bureaux et Litrepots: 82 Rue 'McGW, hIONTREAL

Maautaautig de Feutre peur Toiture: Rues Moretu
et Fuyabe, Montrégi koulin à Papier, Joliet-
Il^Qui.

FER EN GUEUSE
pour Fonderie

MARQUE NIAGARA
Prompts envois du stock et des hauts-fourneaux

A. C. LESLIE & CO., LIMITED
560 ST-PAUL OUEST

MONTREAL

Ir A ID Apr

Vol. -No 7
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r Auer Light Mfg. Cc
Maison fondée en 1892

61 RUE ST-SULPIC
(Vis-à-vis l'Eglise Notre Dame)

MONTREAL
Fournitures

LAMPES TUNGSTE
ET NITROGENE

Adressez-nous vos commandes par le
soient importantes ou petites nous y
notre meilleure attention.

Le fameux fer à repasser "Canadian
Beauty," $3.25 pièce

AUER LI

Electriques

GHT MFG.
-- Maàion ext fondée en_1892

61 RUE

-Co.,
ST-SULPICE

-(Vis-à-vis l'Eglise Notre Dame)

MONTREAL

de fabrication

des Peintures et Vernis

'RAMSY
Cette durée est votre garantie

Laissez-nous résoudre vos problèmes de Peinture

A. RAMSAY & SON COMPANY
Fabricants de Peintures et Vernis depuis 1842

TORONTO MONTREAL

ANNÉES

Fournissez des Armoires
à vos employés,
car cela signifie
une grosse écono-
mie de temps
pour trouver
leurs vetements,
cela prévient les
discussions, pro-
cure un endroit
sûr pour le pa-
quet du repas,
pour les outils et
les objets person-
nels.
Procurez-leur des
Armoires en
Acier. Elles sont
à l'épreuve du
feu, sûres, sani-
taires, à l'abri du
vol et indestruc-
tibles
Sous le nom bien
connu de "Don-
nisteel", nous of-
frons la plus belle

ligne qui soit, en fait d'armoires, étagères en acier, etc.,
toutes faites strictement au Canada. Vous pouvez ache-
ter les Armoires et' Etagêres "Dennisteel" pour convenir
exactement e vos besoins, en grandeurs, styles et finis va-
riés.
Permettez-nous de vous adresser des informations utiles.

THz DENNIS WIRE AND IROlt
WORKS Co. LIMIiD

. , LoO ON

£Efrva-noua.n françuia,mn udr.ssanteos let treàM. F.X. Qu.nneellt

-1 ý il --- EMMMIM

., Ltd.
E

en gros

ttres qu'elles
apporterons

LTD.

Vol. XXXII--No 7î
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--uu- LESTR-IBUNAUX---
JUGEMENTS EN COUR DE

CIRCUIT

J. H. Migneron va S. F. Botte. $19.
J. B. Portier vu AIph. de Chavigny,

P. Dufour vu Eug. Robitailie, $77.
W. Biais vu Victor Gariépy, $13.
AL Lavallée vu Aza.rie Vézina, $14.
Beaubarnais Electrlc Co. Ltd. vu A._

Gardiner, $18.
B. J. Baittle v. D. H. Furmer, $35.
Cohen Ltd va Pierre I.*vertu, $12.
S. Caplan et al! va Lucien Lapalme.

$18.
J. Elle va Lucien Marin, $52.
J Deshormeaux vu Jo.. Allard, $13.
F. Lambert vu Raoul Briard, $19.
C. Bruchési va Emile Ooyetti, $10.
G. A. Forent vu Pranclu Raymiond, 476.
G. A. Forcnt va Nap. Rintret $30.
O. Marin vu X. L. de Buisson, $13.
H. Bea.uregard va J. M. Couture, $50.
Maxwell l4otor Co vs J. P. Woodapoku
Brandrain-Henderuon Ltd vu Couil &

Beaudoin Ltd va Nap. Johnson, $32.
P. H. Godin et nil vs Veuve Wm. Ma-

rin, $11
Yvone Gaucel vu A. Pervin, $65.
G. A. Forcit vu Nap. Desjardins, $26.
J. Paquette va Can. Tuprentine Ca.,

$21.
A. Côté va Henri Ochetagne, $10.

Mme C. RainvilIe et vir va Omaer Har-
bec, $78.

S. Ochaohter vu Metrop. Pur Mfg Ca..
$1.-

Veuve T. Parent vu H. Hudon, $15.
A. Handtield va Geo. I*rivllre, $81.
A. Dubuc vu Sam. Hamnel, Verdun, $16.
Charbanneau L"~ vu A. E. Iadau-

ceur, St. Andrews Est 4
R Boisay Ys Ombr BouW»l, Lontueull,

0. Prali'le va Rosaria Meunier, Bou-
cherville, $10.

O. Prairie vu Freddy aliai Frederlo
Decellea, Longueuil, $18.

J. C. EL Duuaault et al va J. A. Du-
freine, Shtwinigun Falla, $60.

J. O. Mouaue.u vu Nap. Sabourin,' 15.
Coron.. Phonograph Ca. va Joci. Cler-

mont $15.
Hartt and Adair Coal Co. va Jos. Ver-

Bailles,' $39.
Wintdsor Hotel Co, va J. P. Kelly, JO&
G. L.. Liexander va Jas.. T. Uptôn, '$35.
M. Taub va L. Plucher, $26.
-PyFP&It-êt--rvr-2: Pè>r1ïiIw:
J. Routtcnberg et al vu Jos. Brouwn.

J. Routtonberg- et al va Godefroi iota-
vert. $82.

Mmne G. Terr&ult vu Art) Gagné, $13.
0trlo, FurnIture Ca. vu J. O. Lé-

veillé, $38.
G. A. Forest vu Wm. Oullum, $81.

G. A. Forent vu EMmanuel G&uthIeý.
$19.

G. . Forent va Jai. Gascon, $44.
G. IL Potat; va Jean Plaurde, $15.
G. A. Foest va Lucleva Viger, $16.
A. Gamache vu J. P. A. Roy, $20.
W. De.oust vu Jack Simpson, $15.
W. Dwaout va Alb. Iatour. $80.*
J. Bruce Payne Ltd va Jules Armand.

$71.
E.J. Nive], vu P. &. Blaoklock, 820.

G. W. Bitheil va J. Pardner, $45.
F. T. Enrlght vu J. E. Blvaira, $80.
J. B. Major vu IL Robit&Ifle $25.
J. Marcotte vu Arobsi Mi. Co., $71.
C. Houle vu Stephens Deiry Co., $71.
G. A. Marsan vu Sylva Frappier, $10.
J. A. Prlmeau va Donat Dagenals, Br.,

R. Racicot va Mme Eug. Martel, et vir,
$31.

J. E. Marier vu A»At Nackel. $54.
Ei. Martin vu Mldlric Arobiambault

Oranger Frères, Ltd vu J. K. Lefebvre,

J. Marcuson va Veuve Jas. Bauuenaw,
La.chine, $50.

A. M. Joncai vu J. J. Grenier, outre-
mont $32.

G. O. ]desser vu Domina Dulude, St
Pierre, $55.

Massey Harris Co., Ltd va la. Piché,
Longueuil, $81.

U-sez de Jugement!1
Nombre de gens ne se rendent pas compte dea soins qu'ils doivent
*donner à. leurs chevaux. C'est une fausse économie que d'écono-
miser le prix de l'équipement nécessaire pour tenir un cheval en bon-
ne condition pour le travail. Vous faites preuve de bon juge-
nxènt* quand, vous recommandez à vos clients les

BOURRURES
contre la

sueur
ues ]BOUpRURS DE COLLMER, les
COUSSINS et les COUVERTURES
.POUR LA SELLE, portant la marque
'VPNTIPLEX, guérissent et préviennent

48 blessures et Ils sont Indispensables
po iur le bien-être de tous les chevaux
do- votre localité.

Augmentes-ve-ventes en poussant cet---
article de quaité. Elles sont g&rar-ý
tics donner enfière satisfa.ction. Mon-
tionnez-lea Veutiplex dans votre po
chaîne commande.

En vente chez tous les quincailliers et
selliers an ores.

Fabvlquad.,a p

Y.tWUid'un tissu brevt6--
tzm~ rmùhlat et se la*ant
faciemenb. Gardent leur
forme et leur confort, peu
lânporti le nombre de fois
qu'eflea sont' layécu. Ne n
mautn pas mous la sel-
le ou le collier.

I Burlington Windsor Blank"t Cêmu n, tdi 793 King West, TORWlM:T
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Les.Pipies, à Tapisser
STAUNTONS

mm I la o ù fait fa*t Phu de proflfa au ma.-

ni .*umi ler ooroe à son magauin, et l'ci
"Mtam d& D&om zru client, §asd&"

Las Papleàu --Tcut ogumést no canu

qi'oa lu pam@o o'4. pour%"o lus geai lu dmau.
dut naleReem

"udu e 1.,v<vyago de Stanitons avant de
donner votre commande de PIplerst Imptu«e.

Manufaoturlers de PApiers à Tapser
TCOONT4> CANADA

Salles d.ventaà Montréal: Cabre 810, Mise Mappin
et WOUb, la rue Viotaria.

m
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LE TRIBUNAUX (suite)
*JU'GEMENTS EN COUR DE CIR-

CUIT

Déli Martel vu J. L. Lacroix. $1.
8. ]Mliaaph vs Morris Eatin, $90.
J. . Valllancourt va T. Boucher, $12.
Montral Light, Heat and Power. Co.

vu. JO$. Paquette, $31.
*.J. M. Aird va John Bil.ley, $16.

The Lion Vinegar Ôo., Ltd va D. Mat-
Uneau, $12.

* W. B. Dutort va J. B. Mandeville, $28.
W. B. Dufort vs E. Massé, $68.
G. Leduc vs Xavier Caron, $47.
G. Leduc vs Hl. Morneau, $19.
J. Routtenberg et al va F. Fialla, $32.
J. Routtenbirg ét ai vs Flix Xa-

blonnikre, $4:
LI& Hausher vs Ir. M. Chapl«ù, $30.
M. Piquètte va Ro~bert Wàils.oe, $70.
T. Brault vu A. Parent, W4.
E. Lamaa-re vs Heurt Sucisse, $19.
J. V. .Laplerer va U. Paquette, $1'
T. Rhêaume, vs .Godfroy. Boisvert; 00.
J. I. Fortier ve :. E. 'Pelletier. $21.
J. P. Thériault~.." H. Brunette, $85.
Cohen Ltd va IL Brunete, $16.
Cohen Ltd va Rodrigue Limoges, $9
R. CQrbeil va A. 1). Giru,1.

S. Capan et av B. Patenaude, $15.
S. Caplan et ai vs RL 0. Grenier, $20.
S. Caplan et ai vs Paul Deaparola, $37.
C. Lalonde vs Léon Duts.ult, $44.
Metrop. House Furnish. Co.,. Ltd., vs.

Pat Meunier, $92..4 .
G. Lonergan vu N. F. Ouellette, $40.
A. Racine ýva M. Jacques, $40.
Descha.mps et Kingsley va O. Cour-

moyer, $16.

Jenchamps et Kingsley va W. Garié-
py, $1 2.

I-)eechanùpe et Kingle> vu H. C. St-
Denis, S20..

Deschamps et Kinsgel yva Aie%. La-
vigne, $14.

I)eschamnps et Kingsley vs A. Perrault,
$22.

H. Béchard vu Raoul %Vézina. $26.
M. A. Léonard vu Victor Cartier, $15.
H. Hopman va Vasil Tamashefsky, $34.
0. Leduc vit 0. Brombey; $79.
E. P. Deirochew va Carlo Caluory, $31.
R. Narbone va Martial Barbeau, 1.
J, Z. Gagniçr va Eug. de Woele et Ail-

ce de Waele, $26.
.4. Lapointe va Ant. Bélanger, $12.
J. B. Payette vu Art. l'elletiert $99.
W. B: Dufodt vu J. W. Bourgon. $96.
W. B. Dutort va L. A. GJaumont, Qué..

$26.
Boulter Waugh, Ltd va Anthony Tho-

mas Chnadier, $86.
C. W. Lindsay Ltd va Normxan Hli-

nault, $68.
Mme B. Dealauriera et vir va Lu. Ma.y-

hen, Verdun, $24.
H. J. Gagné va Misael Guillotte, Iber-

ville, $70.
P. A. Degroseilliera va Cyrille Polo-

sant, La Tortue, $76.
E.-J. Markagraf _va AndreW _8heartr.

Wentmount, $49.
L. Latulipep va G. E. Pierreville, $46.
-Y. B. Sansregret vs J. A. Lachapelle,

Sabsent, $66.
J. Trachtenberg va Adrien Martel, La-

chine, $25.
J. 'Routenberg et al va Edoua.rd La-

plante, $16.
Mme M. Poirier va Art, et Cyrille Ch&-

tigny, $60.

A. Langlois va J. Cantin, $37.
C'. Deslauriers v. Pierre Lemieux, $50.
J. E. Car vas Jas. Quinn, $14.
Mmne 0. Langataff va H. Penning.$81.
Mme 0. Langataff va Thoa. Ratter,

$21.
A. Mainvilel va Ait). Faust, $21.
A. Sauvé vts Alb. Valade, $30.
W. M. Flsk va Léo L. Leet, $64.
.1. W. IUger va André Lebuis, $26.
.1. A. l'rimeau vs A. Marquis, $13.
1). de Jerseywhie vs Emile Petroney.

$48.
.1. J. Bnrrey vs Naional Ben F'rank-

lin lPire Inn. Co., $79.
C'ardlinal et Cardinal va J. E. Lusi-

gnan, $37. 11
Le Collège Sainte-Marie va Valmond

Martin, $26. I
Nap. Landry et Co. 'vs Ovila Tour-

vile. $49.
M anufacturera Pre*js ltd va Cho. A.

Trudeau, $23.
J. Pliante va Nap. Boucher, $11.
J. R. Mainvileva Armnand Groulx, $10.
S. Caplan va Anthimne Vallée, $68.
.T. Duval va Henri Toussaint, $24.
N. Neclet va Henri Desormiers, $60.
J. Plante va Wrn. Eccles, $16.
T. Paquette va Hubert McLelland.

$76.

-McCormlek MIE -CO. -va Pappia. et
Emmanuel, $46.

J. Y. Laurier vs Geo. Morin, $20.
Boudrias Ltée vs J. Dagenais et Cie,

Farnhamn, $15.
McClary Nifg Co. va Wm Allard. St-

Adolphe de Howard, $21.
A. Breton va Jos.- Couture, Lorettevil-

le, $20.
P. A. Degroseillers va Cyrille Pois-

sant. La Tortue, $76.

Quincaile'rie de tou-te sorte
TOUJOURS ENj STOCK

Une attention toute spéciale esit poitée aux Opmman-
des reçues par la poste où par téléphone.

THOS. BIRKETT.& "SON .CO.,

Marchands de Qi 1icailler,'é en gros
OTTAWA; CANADA

TBLIPH!ONE QURIN-S .849
-les

Mettez-les en Pleine Lumière.'
Rien de ce qui est bon ne craint la lumière et Il
n'y a rien que de bon dans leu

Fixe-Outils "Agrippa" de Williams,
"LES GRIFFES QUI RETIENNENT"

Bonne forme, bon matét ici, bonne main d'oeuvre,
et bon service.

FIXE-OUTILS POUR
TOUR RABOT CORDAGE~
FOREUSE CISEAU A FROID NOUEUSE'

TAILLEUSE
Demandez le catalo gue--envoi gratis

J. H. WILLIAMS & C06
,"La forge & marteau mécanique"

122 R&i7eRicharda, -Brooklyn, N.Y.
'Re''4s'nntante Canadiens:

THE CA NADIA FAIRBANKS MORSE CO.
M Aontrialet .Qadbec.:I
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La Devanture du Magasin

"L'habit ne fait pas le moine.'' On le dit parfois.
mais on n'y croit pas. Comme le magasin bien éclairé
la belle devanture retient le regard des passants; elle
produit une impression (le force, de richesse, tandis que
la--boutique-à- la façade -délabrée ou sale repousse les
acheteurs. Celle-ci peut vendre (le bonnes marchan-
dises, à bas prix, elle n'aura qu'une dixième partie
des clients qui viendraient à elle si son aspect ex-
térieur était agréable.

Nous ne voulons pas dire que l'habit doit être
beau... et le moine vilain, ou, pour paraphraser, que
la devanture doit être alléchante, attirante, et les mar-
chandises mauvaises ou trop chères. Cependant, on a
si bien reconnu cette utilité de la belle façade, du bel
intérieur, que les grands magasins répandent partout,
sur leurs murs du marbre, de l'or et du bronze; dans
leur intérieur des glaces, des tapis, des vitraux, le tout
abrité sous une immense coupole.

Peu de, commerçants peuvent, certainement, sup-
porter une telle dépense. Ce serait, nous en convenons,
folie pour celui qui, ne disposant pas de très grands
moyens, y consacrerait la plus large fraction de son
capital. Le but de cet article est donc d'indiquer en
ses points les plus essentiels ce que doit être la de-
vanture.

Pour l'Epicerie, la porte de milieu sera préférée,
entre deux vitrines, à la porte de côté accolée à une
seule vitrine. Cette pratique facilite la confection des
étalages, demande moins de marchandises, permet une
plus grande variété de présentation et attire mieux le
regard du passant. Les vitrines seront closes par -de
grandes glaces non étamées, d'une seule pièce.

On a accountumé de surcharger les glaces de lettres
peintes ou rapportés. Outre que cela retire de la
lumière, et plus qu'on ne le croit- couramment,- l'in
térieur du magasin, cela empêche le passant de di-
seerner l'étalage dans tous ses détails. Si l'on juge
absolument indispensable de faire figurer quelques
mots sur la- glace, on les disposera en petits caractères

tic cuivre rapportés, à hauteur de l'oeil, sur le côté
près de la porte. L'acheteur les verra ainsi plus sûre-
ment, et ne sera ni gêné ni choqué par leur emplace-
ment. 0

Pour éviter, en hiver,- la buée qui obscureit les glaces,
on ménagera à leur partie supérieure un oeillet de
ventilation. Des produits spéciaux sont vendus pour
faire disparaître cet inconvénient; le commerçant se
trouvera bien d'en user.

On a composé différents enduits ou plaques de
revêtement, tel le stuc, pour imiter imparfaitement le
marbre. Pour une charcuterie, une, confiserie aussi
(nous ne citons ici que les commerces d'alimentation),
le marbre ou ses imitations sont presque indispensa-
bles. Pour l'Epicerie, la façade en bois, établie
soigneusement. bien mouturée, est la seule véritable-
ment pratique et de confection abordable en tant que
prix.

On ne pratiquera pas la haute fantaisie,' mais une
originalité tranchant sur les magasins environnants
pourra être recherchée, à la condition qu'elle ne soit
pas criarde ou ne repousse le client par un luxe trop
grand qui lui ferait craindre de payer trop cher.

La peinture sera choisie* avec un soin tout par-
tieulier, elle devra être de bonne composition et ne
pas s'écailler au bout de quelques mois. Avant de-fixer
son choix, le commerçant se trouvera bien de faire
quelques promenades dans la ville où il établit son.
magasin. Il comparera les boutiques entre elles et
pourra composer ainsi une disposition ou une teinte,
inédites. Nous ne pouvons indiquer ici aucune couleur
spéciale; c'est affaire de goût, de lieu. Nous écarterou
tous les tons trop voyants, de mauvais goût, tels que
le rouge vif, le bleu mat, _le jaune clair.

Si l'on nous consultait, et en faisant eette réserve
que l'exécution fera contraste avec les voisins, nous.
conseillerions une belle teinte vert foncé, avec filets
d'or. Le grenat, non plus, ne nous déplairait pas, mais

TABAC NOIRM A CHIQUER, (EN a4f fTTES

IBlack WafchYI.WD fM FAC/UNMINT ET MAPPORT[ DZ 80/NS PROF/TS
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c'et une teinte qu'on obtient !difficilement en res-
pectant la loi de l'originalité et de la vision. On
portera son choix sur une peinture facilement lavable,
de façon à rendre aisé le nettoyage et l'enlèvement
des taches de boue.

La devanture sera repeinte tous les deux ou trois
ans, pour lui conserver son éclat et son pouvoir d'at-
tration sur le passant.

Disons quelques mots (le l'éclairage. Toutes les villes
ne possèdent pas encore l'éclairage électrique, le seul
qui soit vraiment pratique, propre, sans danger et d'un
usage moins coûteux si l'on y apporte un peu d'atten-
tion. Faute d'avoir l'électricité, nous emploierons le
-gaz.

Le nombre de becs sera en rapport avec la grandeur
des étalages, mais on n'en posera jamais moins de deux.
Pour obtenir une forte projection sur les articles ex-
posés et les mettre en valeur, on installera les becs
dans le haut de la vitrine, et on disposera au-dessus
des réflecteurs obliques, de telle façon que la lumière
prenne une direction analogue à celle des rayons
solaires. Il faut éviter d'éblouir les passants en met-
tant à nu le source de lumière.

Les commerçants qui disposent de l'électricité se
trouveront bien de placer de grosses lampes au dehors.
Ils pourront suivre les cont9urs de l'étalage, intérieure-
ment, avec des rangées d'ampoules placées dans des
gouttières réflectrices.

L'enseigne est au magasin ce que le titre est au
livre. Elle sera de même couleur que la devanture,
mais placée obliquement par rapport à celle-ci, de façon
à ce que les regards des passants la rencontrent sans
effort. Un complément indispensable de l'enseigne
est le tableau de fer disposé perpendiculairement à
la façade du magasin, et qui est vu de loin par les
personnes circulant sur le trottoir. Sur cette enseigne
figureront uniquement, en grosses lettres, le but du
magasin et une énumération aussi courte que possible
des produits vendus.

La fermeture de la boutique est fréquemment un
sujet d'inoniétude pour le commerçant. On abandon-
nera l'antiaue volet de bois pour le rideau de fer,
aui clôt rapidement et solidement et protège les glaces
des vitrines. Dans queloues grandes villes, les mag-
asins sont uniquement défendus par une grille qu'on
pousse le soir. Ceci ne saurait être recommandé que
dans les rues très fréquentées, constamment surveil-

1l6e par la poliee.
• Noms en avons terminé avec l'aspect extérieur du
mazasin. Qu'il soit gai, accueillant. simple et de bon
goùt; qu'il soit moderne aussi. L'impression qu'il
produira sur les acheteurs paiera cent fois au com-
merçant la dépense d'installation.

·LU MMBONS VENDANT PAR OATALOGUE
NOT Qn ENraWT DE PRECIEUX

ENSEIIGNEMRNTS

Le ·rapport annuel de Sears. Roebuck & Company.
mous montre oue les ventes brutes de cette grande mai-
son faisant affaires par correspondance ont été de $25.-
000.000 de dollars de plus Que ceux d l'année précé-
dente. soit une augmentation de 500O0,00.0 sur les
ventes de 1916. Ces chiffres nous fournissent une in-
dieation de la faveur croissante que leur aceofde:le pu-
blie..

Il -y a tendance de la part de nombreux marchands
de considérer res sizmentatinns avee stuneur et de
craindre que leurs jours soient comptés.'C"'est un tort.

Il n'y a pas à s'effrayer. Les maisons vendant par
catalogue enlèvent évidemment des affaires à quel-
ques marchands, mais le chiffre additionnel qu'elles
font n'est pas dû à ce fait, mais bien plutôt au déve-
loppement des besoins. Ces grosses maisons s'effor-
cent à se créer une clientèle pour leur bénéfice person-
nel, mais si le marehand local est assez progressif pour
adopter des méthodes modernes et pour profiter de la
demande croîssante créée par ces formidables orga-
nisations, il peut en tirer lui-même un joli bénéfioe.

La maison vendant par catalogue et correspondan-
ce est le meille-ur éducateur que le marchand-détaillant
ait jamais eu et le commerçant qui sait s'assimiler cet
enseignement ne peut manquer de prospérer. Si le
marchand local perd du terrain, c'est souvent parce
qu'il ne consent pas à faire les efforts necessaires pour
lutter contre la concurrence qui s'infiltre dans sa ré-
gion.

LA SITUATION DE LA MARMELADE

Beaucoup (le gens semblent être sous l'impression
qu'à présent que la guerre est virtuellement finie, les
dificultés qui se sont abattues sur le commerce se sont
envolées comme par enchantement et que les marchan-
dises vont affluer tandis que le pauvre consommateur
n'aura plusa payer les prix élevés qu'il a dû subir de-
puis quatre ans. Le cas des oranges amères par rap-
port à la marmelade n'est pas différent de ce qui s'ap-
plique à beaucoup d'autres lignes. Les approvision-
nements demeurent difficiles à obtenir, les prix n'ont
pas fléchi et les prévisions pour la nouvelle conserve
en voie de préparation sont pour des prix plus élevés.

Les facteurs qui concourent à cette situation sont
nombreux.

Les oranges amères, comme beaucoup d'autres li-
gnes, ne croissent pas en un jour, mais leur culture et
leur commercialisation avantageuse dépendent des
soins et de l'attention de tous les jours. La situation
des oranges amères italiennes négligées pendant la
guerre n'est pas du tout encourageante.

Lorsque la situation des manufacturiers canadiens
fut expliquée, la Grande-Bretagne consentit à ce que
deux petits envois soient faits.

Devant toutes ces difficultés, la question se pose:
pourquoi pas obtenir des oranges amères d'Espagne
puisqu'il y a tant de difficultés à obtenir celles italien-
nes? La situation est la même pour ces produits. La
Grande-Bretagne est prête à prendre tout le surplus
exportable et les mêmes difficultés surgissent pour ob-
tenir ici des livraisons. Au demeurant, la quantité des
ornages espagnoles exportables est très limitée.

Un fait intéressant est la probabilité d'arrivages
d'oranges de Saint-Domingue. Mais ces oranges se-
ront vendues au consommateur par la voie du com-
merce et ne seront pas un facteur en ce qui concerne
le inanufacturier. Les oranges-de- Saint:Domingue
sont quelque peu. plus grosses que les variétés euro-
péennes et sont très juteuses.

Les citrons entrent pour une partie dans la marme-
lade d'oranges et sous ce rapport, on peut dire que
l'approvisionnement est abondant.

La marmelade de grape fruits s'implante de plus en
plus d'autanf qu'on a pu, ces dernières années, s'ap-
provisionner plus facilement de ces fruits. Tout don-
ne à pensør qie la demande en augmentera. On peut
s'attendre 1 ce qùe le commerce soit largement appro-

.visionn. de marmelades, il u'y a pas de craintes à ce
sujet, mais les prix semblent devoir rester élevés.
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ILU LIàDiGE8 NE MMON PLUS NECOS8AME8

Lec 80 janvier a été rendu public un ordre-en-conaeil
su.pprmant le système des licences.

L'effet de cette nouvelle décision est d'annuler les
réglementations et restrictions portant sur l'emmaga-
sinage et la vente des produits alimentaires. L'épicier
n'a donc plus à craindre d'être en contravention avec
la loi pour la vente du sucre ou de la farine. Ces ré-
glementatiozis sont choses du passé car elles décou-
laient toutes du système de licence.

Avec cette nouvelle mesure, les licences actuelle-
ment en vigueur deviennent nulles automatiquement,
et tout marchand entrant dans le commerce dès cette
date, n'aura plus besoin d'obtenir au préalable une li-
cence.

Les règlements actuellement annulés sont:
Le No. 17, exigeant que l'épicier en gros obtienne

une licence.
Le No. 21, exigeant que l'épicier en détail obtienne

une licence.
Le No 22, exigeant que le marchand général faisant

commerce d'épicerie et d'autres lignes sous rectriction
obtienne une licence.

Le No. 46, exigeant l'obtention d'une licence pour
restaurant.

le No. 68, fixant le prix du saumon de la Colombie-
An"glaise -pour les pêcheurs de -la côte du Pacif ique.

Encore que ces changements fussent inattendus, ils
n'en seront pas moins bien accueillis du commerce qui
a trouvé, dans beaucoup de cas, que ces réglementa-
tions constituaient un lourd fordeau sans aucune com-
pensation apparente.

M. WALTER PAUL, UN VETERAN DU COIME-
CE D'EPIQERI, DISPAR&IT

La semaine passée, est mort à son domicile avenue
du Pare, un vétéran du commerce d'épiceries de Mont-
réal. M. Walter Paul. Ce décès suscitera de vifs re-
grets.

M. Paul naquit en Ecosse en 1838, à Killearn, Stit-
lingshire. A l'âge de 25 ans, il vint au Canada et rési-
da dans la ville de Québec pendant 3 ans. En 1866,
il arrivait à Montréal et s'y consacra au commerce d'é-
picerie. Le premier magasin de M. Paul fut ouvert
sur la rue Sainte-Catherine, à l'endroit actuel du ma-
magasin à départements de John Murphy. Pendant
30 ans. M. Paul tint un magasin dépicerie au coin des
rues Sainte-Catherine et Metealfe. En dernier lieu,
son commerce était ais au coin de la rue Université et
de la Place Burnside.

LES PREVOYAIiTS DU CANADA
- 1918 -

Malgrk la guemr et la grippe, l'zu.t d'Mlalres des
epMvoyanq duCan&M 4afew vymgne t un pro-
grès exrodnars Ën 191i, il a été vendu 9,086
parts de peu1s«o, portact à 77i19 2e nambre de pen-

s ýn d"te par leu sMieés actis. Le grand
total de l'Actif du Fonds de Pension est de $1,468M0f..
4.3, propriét4 absolue des soci"time et reptsenté eu
portdeuile par -des valea -de tout repo.

Ous chiffres s. pasment de co uW~ares et nua -n'6
prouvQfls'aucue, contrainte à en gloWiier qui -de droit,
car ils constituent la plus belle r6oipenue pour totu
ceux qui * abeint ont unilleurp et%çrts pour 4di.
fier la belle t.patique 1wt.nt. mont LesTA Pr&-
voyante du Canada.

LE SUCCES DE LA MUTUAL LITE

Cette année, les rapports financiers des différentes
V01n1)agnies d'Assurance-Vie seront examtnés avec plus
d'I nté.rèt qjue de coutume, dtu fait (le la tension à la-
quelle ces organistions ont été soumises par suite de
lit guerre et dle l 'épidémie d 'influenza. Un coup-d 'oeil
jeté sur le rapport de la MutaI Life Assurance Compa-
mî of (Canadai provoquera une agréable surprise même
aux amnis dle cette Compagnie qui avaient espéré un
rapplort mnoins favorable dûù à lit guerre et à l 'influenza.
Mais lat solidité financière (le cette Compagnie entre-
tenue p>endanit dles années, a rendlu possible le paiement
dles réclamnations extraordinaores tout en laissant un
xtirplus substantiel.

La Mutual Life of Canada déetient une réserve dépas-
salit (le $1,210,000) celle requise par le gouvernement,
et l'attif exedc (le $5,813,000) le montant requis par l'é-
tmjlom du gouvernement.

TROIS FABRICANTS DE CONFITURES3 S'AMAL-
GAMENT

C:rosse et Blackwell, Ltd., Jas. Keiller & Sons, Ltd.,
et E. ljazemby & Son, Ltd., trois grosses maisqns an-
glaises de fabrique de confitures se sont amalgamées
pour former lat plus grosse organisation du genre du
mnonde entier.

M. Charles Chapui4, préidicent,.de L. Chaput.4bu A& CI. Limi-
té., épicier& en gros, dont on a f6t6'récomment l. 77ièm.
anniversaire.
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UT SENTIMENT D'OPTIMISME MANIFESTE PAR
M. W. H. OTTINGHAM, PRESIDENT DE

THE SHERWIN-WILLIAMS 00.

Il y a quelques jours avait lieu dans mon bureau une
assemblée au cours de laquelle nous avons discuté les
moyens à prendre pour assurer le succès du gain d'un
million par mois.

Après avoir étudié avec soin tous les chiffres et les
progrès faits à date, nous sommes convaincus que, bien
que le chiffre que l'on cherche à atteindre soit très'
élevé, nous pouvons arriver et nous allons agir en con-
séquence.

Nous nous rendons parfaitement compte que ce n'est
pas avec des discours, des bulletins ou des vantardi-
ses que nous arriverons à ce but. Nous savons aussi
que nous devons employer des méthodes intelligentes
qui nous feront vendre nos marchandises aux agents
et ces derniers à leur tour les passeront à leurs clients.

La première chose à faire c'est de convaincre les
membres de notre organisation que le but que nous
nus proposons-est possible Ensuite-il -faudra -que-
ces derniers à leur tour prouvent la même chose à leurs
clients.

Nous reconnaissons qu'il y a des obstacles à surmon-
ter, mais avec l'aide de notre habileté, notre énergie
et nos ressources, il ne nous font pas peur; ils nous in-
citeront plutôt à travailler avec plus d'ardeur.

Il n'y a pas de doute que le commerce doit subir une
transformation avant de redevenir normal, mais la
chose se fera graduellement. L'homme qui hésite et
qui attend la baisse des prix ou des conditions plus fa-
vorables peut s'attendre à un désappointement.

Les affaires n'ont pas tombé dans le marasme quand
la guerre a commencé: le déclin n'a pas été considéra-
blpe et il n'a pas duré longtemps. Les affaires n'ont
fait nue changer de débouchés. De nouvelles mar-
chandises sont devenues en plus grande demande, par
exemple les fournitures de guerre. Le déclin n'a plu-
tôt affecté que les articles que l'on ne considérait pas
essentiels à la poursuite de la guerre.

La même chose se produira avant que les affaires, re-
viennent à leur état normal d'avant-guerre. Le com-
meree ne tombera pas dans le marasme; il subira plu-
tôt une transformation. La demande pour les mar-
chandises qui n'étaient pas nécessaires en temps de
guerre reprendra de nouveau sOn cours et le commerce
redeviendra normal.

C'est du moins ce nui ne manquera pas de se produi-
re dans notre industrie. Quant aux prix, le eoût de nos
principales 'matières premières a très peu changé --
verta i rs mêm ôont4été awementés depuis-lasigna-
+,,n (e l'armistice et nous devons payer des gages
très élevés. Par uite, il nous est impossible de rédui-
re nos prix dans le moment et Je ne crois pas 'que la
ehnqe puisse se faire d'ici ulusieurs mois.

Cela ne nons emnêchera nas de poursuivre notre
nrornramme d'une prodnction lnus considérable aue
Jiamais auaravant. Nous crovons qu'il y aura une
grosse demande pour nos produits ce printemps et
noius nous nrépàrons à y faire face.

• A mon avis. e qu'il faut surtout faire dans le mo-
nient c'est ins irer au nublic la confiance en l'ave-
nir. Le pays n'a jamais été aussi riche. Le publie

FERRONNERIE
PEINTL

canadien, en général, n'a jamais été aussi à l'aise. Il
ne faut pas oublier aussi qu'il n'y a jamais eu autant
(le travaux à faire que dans le moment.

Ce qu'il faut présentement c'est de la confiance,
du courage et <le la mise à exécution. La confiance
que le rajustement se fera graduellement et d'une fa-
gon continue; le courage de. tenir bon quand certai.
nes difficultés se présentent; la mise à exécution de
ses projets. Et laissez-moi ajouter, pour nous, la dé-
termination et l'enthousiasme pour pousser l'exécu-
tion de nos entreprises, comme nous l'avons toujours
fait en dépit de toutes les difficultés.

La campagne d'un million de dollars par mois est
facile, comparée à plusieurs de nos entreprises pas-
sées, et je n'ai pas le moindre doute en notre habileté
d'en faire un succès,-le plus grand succès même que
nous ayons encore obtenu.

Nous avons la meilleure proposition que nous ayons
encore faite, et nous avons plus de confiance que ja-
mais en notre personnel de vendeurs. Avec cela, nous
avons la confiance, le courage et la détermination d'ar-

-river.-Je-ais ce que nous pouvonalaire,- tjeL n'aija-
mais été désappointé. Je vous souhaite bonne chan-
ce à tous.

W. H. COTTINGHAM,
Président de The Sherwin-Williams Co.

Quinze janvier mil neuf cent neuf.

LA BAISSE DES PRIX DE L'ACIER STIMULERA
LES AFFAIRES

Pour ce qui a trait ý la situation de l'acier au Ca-
nada, des changements sont survenus qui indiquent
que les acheteurs et les vendeurs semblent devoir s'en-
tendre quant aux prix et que les affaires ne sont pas
éloignées de reprendre comme en temps normal. Un
bcn mouvement se dessine dans ce sens, car il de-
vient évident que la politique de détention et d'atten-
te peut entraîner de dangereux résultats. Les pla-
ques d'acier 'constituent une des plus fortes lignes im-
portées. Après une activité fébrile pendant la pério-
de de guerre, le gouvernement décrétait le prix de 10
cents qui prévalut après la signature de l'armistice.
Cette semaine l'acier est tombé à six cents la livre,
prix qui peut être donné comme base pour plaques d'a-
cier aux entrepositaires canadiens. L'explication de
cette baisse est renfermée dans le courant de concur-
rence et le désir de protéger les consommateurs. Les
feuills d'acier, principalement celles épaisses, sui-
vent invariablement les plaques, et de fait, elles ont
subi la baisse.

Les aciéie's canadiennes S'attendent à .recevoir des
commandes importantes du gouvernement -pour des
rails.

Leurs équipement s'ont pour la plupart intacts com-
me lorsqu'elles étaient engagées dans la production de
guerre.

C'est dire qu'elles sont capables de produire abon-
damment. Pittsburgh s'attend à une diminution de
production dans ses aciéries. Mais même 50 pour 100
d'opérations à présent sigiifient plus d'acier que la
capacité totale de 1906. Le marché. du vieux métal
ne montre pas de changement. Les marchands ne
manifestent pas le désir d'acheter, même aux prix on
baisse, s'attendant à un nouveau déclin.
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LEVEZ DES RESTRICTIONS SUR LES IMPORTA-
TIONS DE MUNITIONS

Le Bureau du Commerce de Guerre de Etats-Unis
annonce les changements suivauts dans la liste des con-
servation des exportations. Les licences individuelles
rie sont plus requises au Canada et à Terre-Neuve pour
les articles ci-dessous:-Mugitions, X-2; Cartouches et
douilles, chargées et non chargées, X-2; balles, en vrac,
X-2, charbon, coke, explosifs, X-2; armes à feu de tous
genres, X-20a. Les expéditions de ces commodités
peuvent être faites sous Licence Spéciale d'Exporta-
tion RAC-63.

PLUS DE DROITS D'ENTREZ SUR LE TRAC-
TEURS DE $1,400 ET MOINS

Des rapports d'Otawa indiquent, que le gouverne-
ment a décidé de prolonger indéfiniment l'Ordre-en-
Conseil supprimant le droits sur les tracteurs de fer-
me d'une valeur de $1,400 et au-dessous. Cette me-
sure fut. -pase dans la but d'augmenter la produc-
tion, le 1 février courant et devrait expirer le vendre-
di 7 février. Pendant ce laps de temps, cette levée
d'impôts bénéficia à plus de 10,000 tracteurs qui en-
trèrent au Canada, et le montant des droits ainsi sup-
primés fut d'environ deux millions de dollars.

Pendant l'année fiscale 1916-17, 2,000 tracteurs de
toutes sortes seulement étaient entrés au Canada.

UN LIVRE INTERESANT

"Où acheter les
semelles Neolin pour
tout le Monde", tel
est le titre d'un li-
vre intéressant que

KgE TO sjy vient de publier la
Goodyear Tire &

VHIS Rubber Co. of Ca-
nada, Limited. Il
donne la liste com-
plète des manufactu-
riers posant les se-
melles Neolin à leurs
chaussures. Le grand
nombre de manufac-
turiers se servant
des semelles Neolin
ne manquera pas de
faire ouvrir les yeux
même des gens qui
suivent avec intérêt

le succès remporté
par les Neolin non

seulement dans le commerce de la chaussure mais chez
les clients. On pourra également voir, par les lettres
reproduites dans le livre, que le succès de ces semelles
est superbe.

Nous comprenons que la Goodyear Tire & Rubber
Co. enverra un exemplaire de ce livre à tous les'gens
intéressés dans le commerce de la chaussure. Il suffira
de le demander.

LA FERMETURE D'USINES PEUT PROVOQUER
LA RARETE DU NOIR DE FUMEZ

Les vastes usines fabriquant les noirs (le fumée à
West Virginia ont toutes consenti à fermer leurs por-
tes de manière à arrêter la perte de quinze millions de
pieds cubes de gaz par jour. Cette décision est le ré-
sultat des efforts de l'administration du combustible
et peut avoir un effet considérable sur les conditions
du marché du noir de fumée, car la région <le West
Virginia est devenue une des plus grosses sources
d'approvisionnement de cette comnmodité. Une gran-
(le partie du noir de fumée employé au Canada pro-
vient des Etats-Unis.

UNE GROSSE COMMANDE DE VITRE PLACEE
PAR LA COMMISSION FRANÇAISE

Les marchands qui, guidés par le calme actuel des
affaires en fait de vitres pour fenêtres, situation qui
se reproduit chaque année à pareille époque, et qui,
anticipant dte prochains arrivages le vitres d'Euro-
pe, ont vendu à prix réduits. souvent même au-dessous
du prix coûtant en manufacture, regretteront proba-
blement ce geste trop hàtif, si l'on en -juge par les
derniers rapports d'Europe. Il vient en effet d'être
placé aux Etats-Unis par le capitaine E. Dulieux, <te
la Commission Française, une commande de 107,000
caisses de 100 pieds de vitres pour fenêtres dont 80,-
000 eaisses d'épaisseur simple et 27,000 de double
épaisseur. Six dimensions dominent dans cette com-
man7de, les vitres longues et étroites étant les plus nom-
breuses. Les conditions exigent l'expédition avant le
15 mars, le paiement comptant à 10 jours. C'est là
peut-être la plus belle commande d'exportation ja-
mais placée aux Etats-Unis et elle a été répartie aux
principaux manufacturiers et organisations de distri-
bution. Cette commande est l'équivalent de 214,000
caisses de 50 pieds comme utilisées pour la consom-
mation domestique. Il est spécifié que des comman-
des supplémentaires suivront certainement. Voilà de
quoi aider les manufacturiers pendant l'époque de tran-
sition entre guerre et paix et qui laisse entrevoir de bons
indices d'exportation future.

LES MARCHANDS DE BICYCLETTES EN FAVEUR
DE L'ECONOMIE DE LA LUMIERE

DU JOUR
Le Comité Exécutif de l'Association Canadienne des

Marchands de Bicyclette s'est prononcée en faveur
<e l'adoption permanente du système d'économie de
la lumière du jour pendant les mois d'été. Cette me-
sure a prouvé être entièrement au bénéfice des ey-
clistes. Les marchands de bicycl4ttes ont décidé
aussi de pousser partout le mouvement en faveur des
bonnes routes et d'apporter tout leur support à l'amé-
lioration des chemins. Le sujet de la fermeture de bon-
ne heure et des heures régulières d'affaires fut aussi
discuté.

Les marchands de bicyclettes d'Ottawa ont décidé
de fermer l'après-midi, le samedi pendant juillet et
août de cette année. Les marchands de bicyclettes
d'Ottawa perment leurs portes régulièrement à 6 heu-
res 30, chaque soir. Ceux de Brantford ont aussi 'adop-
té cette heure excepté pour le samedi.
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LE 0OMMEROE DU BICYCLE SERA TRES ACTIF
CETTE ANNEE.

Tout indique que le commerce du bicycle sera très
bon cette année. D'après les manufacturiers, la
réduction des prix ne se produira pas encore d'ici
quelque tempo. Les commandes ont été satisfaisantes
et la matière première pour lis remplir a 4té achetée
à des prix qui ne feront pas diminuer ceux qui sont
en vigueur actuellement. Des rapports reçus des Etats-
Unis sont à l'effet que la fabrication des bicycles sera
la plus petite enregistrée depuis des années. On' at-
tribue cela aux restrictions imposées par le gouverne-
ment pour limiter la fabrication aux fins militaires.
Bien que ces restrictions aient été atténuées, elles ne
peuvent permettre aux manufacturiers de s'occuper de
leur livraison immédiate. Un autre facteur à con-
sidérer également ce sont les gages élevés exigés par
les ouvriers qui se font une spécialité de la fabrication
des bicycles.

EN DEPIT DE LA CHRTE DU BOIS LA
CONSTEUCTION ETABLIRA UN RECORD.

La demande pour le bois de construction sera pro-
bablement ce rinemnampins nuidéralIuece-que_
pourra fournir les scieries. Il pourrait en résulter une
hausse considérable des prix. Dans certain quartiers,
on va jusqu'à prédire qu'elle sera de vingt à trente
pour cent. On attribue cette hausse au taux élevé du
fret, l'augmentation des gages des bucherons et autres
choses qui contribuent à faire hausser le prix de bois.
Dans certaines lignes, cette hausse a déjà été constatée.
A en juger par les rapports reçus dos chantiers, les
conditions ne sont pas les mêmes dans plusieurs parties
du pays. Dans certaines localités il y a très peu de
neige dans la forêt. Dans d'autres le travail de sortir
le bois a été (le beaucoup facilité. Il ne faut pas onblier
non plus que l'exportation sera probablement plus
considérable que d'habitude. Les stocks de bois dans
les cours des scieries n'ont pas été considérables
pendant quelque temps et il ne faut pas compter sur
une grosse réserve. Toutes ces conditions auront leur
effet sur la construction du printemps et celle de toute
l'année. Toutefois, en dépit (lu coût élevé de certains
matériaux, on s'attend à ce que'ce pritemps soit la plus
remarquable période de construction dans l'histoire du
pays. Les fabricants d'outils disent que tout indique
que les quincailliers feront un gros commerce d'ac-
cessoires et de matériaux de construction.

UNE GRANDE VARIETE DE PORTRAITS MI EN
VENTE PAR WISINTAINER

La Compagnie Wisintainer & Fils, Incorporée, de
M1ontréa.l, met en vente une série extrêmement variée
de portraits d'actualité que nos ·marchands de cam-
pagne et de ville auront avantage à se procurer pour
répondre à la demande de leurs clients.

Dans le magnifique assortiment de cette importante
maison, nous relevons, en première ligne, les portraits
d'Albert 1er, l'héroïque roi de Belgique, du maréchal
Joffre le vainqueur de la Marne, du maréchal. Foch,
l'artisan die l'Vietoire, du président Wilson, le grand
propagateur de nos idées démocratiques en Europe,
etc.

LES HORLOGES ENREGISTREUES A L'ECOLE
La question de faire enregistrer aux enfants l'heure de

leur entrée et de leur sortie soulève beaunop d'in-
térêt. - Les patrons aussi s'intéressent beauoup à
ce mouvement.
Les éducateurs dans toutes les parties. du pays discu-

tent actuellement l'idée suggérée par le principal F.
P. Gavin, de Windsor, Ontario, de faire enregistrer aux
enfants d'école l'heure de leur entrée et de leur sortie,
tout comme ils seront obligés de le faire quand il leur
faudra gagner leur vie.

Le principal F. P. Gavin mérite des félicitations pour
sen idée d'inculquer aux,écoliers l'importance de la
ponctualité.

L'idée du principal Gavin ne manquera pas de faire
époque dans l'enseignement. En effet, pourrait-on en-
seigner ehoses plus importantes que la valeur du temps
et la ponctualité, indispensables aujourd'hui pour le
succès en affaires. Bien que certaines commissions
scolaires aient déjà imposé à leurs professeurs l'hor-
loge enregistreuse, l'idée énse par le principal Gavin
indique clairement qu'au point de vue de la discipline
on devrait faire la même chose pour les écoliers.

Avec l'horloge enregistreuse le professeur et les pa-
rents sauront si leur enfant est ponctuel ou non et il ne
leur restera plus qu'à prendre les moyens de voir à ce
que le règlement de l'école touchant l'entrée et la sor-
-tie-des-élèves -sititeetTîrv- 1sW lo0i
très facile de remédier à bien des abus sous ce rap-
port.

UN HABILE ETALAGE DE VITRINE DE QUIN-
CAILLERIE

Photo de British & Colonial Prese, Ltd.
Magasin de-Bernier Hardware Co., 126 Boulevard Saint-

Leurent, 'Montréal. -Vitrine tout en vitrie môme -au
bas. La partie inférieure est sur fond vert bordé de

. miroirs qui donnent aux marchandisee une. appa-
ce double et attrayant*e' La 'vitrine est 'g.arni de
planchettes e v ée peur'l'étaifaý de li quincaillerie
légèns. Les prix. marcués sur odriaihe articlsi consfi-
tuent un attrait. Les panneaux des otUe sont chan-
geables.
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Préparez-vous pour le Commerce du Printemps
LE MOIS DE MARSet les Manufacturiers, les iarhards de gros et les dé-

- et le - taillants n'en souffriront pas trop.
MAGASIN DE QUINCAILLERIE AU DETAIL Des rapports reçus de diverses parties du paye in-

dliquent que les détaillants, dans plusieurs commer-
Il lat réduir son stock de marchanenes d'hiver. - ces, font de gros préparatifs pour le commerce du

&.préparr pour le oommoe du printemps. - Les printemps. Cela est dû au bon commerce des fêtes et
anAtinus du marché et su perspectives.-La cons- dans une plus grande confiance dans l'avenir. Il ne
truction. - Avantages qu'offre la vente. de la quin- faut pas oublier, également, l'élimination de plusieurs
osilleris et dus sesire pour constructeurs. - choses qui nuisent au commerce.
L'art de penser à tous les détails. - La question de 'autres facteurs, comme les chiffres des inventai-
saaires et cel d'augmenter s profits. res aux prix du marché le 1er janvier et le fait que

1918 a été ue année Murant laquelle les clients ont fait
Le dernier mois de l'hiver ne tardera pas à arriver. leurs paiements avec une promptitude exceptionnelle,

Le fait que le "mois de mars débute comme un lion et ont clairement démontré que les marchands optimistes
finit comme un mouton" permet souvent, de disposer devraient envisager l'avenir c toute confiance. En
de bonne heure de ses marchandises du printemps, général la question du capital n'embarrsse pas les

Il n'y a rien comme de se préparer à ce qui pourrait' irciands; les quatre dernières années ont été profi-
arriver. tables, surtout pour les gens qui vendent aux dabri-

Il y a dans le commerce de la quincailleriieýmb p ants et aux manufacturiersb
de lignes appropriées à chaque saass LA CONSTRUCTION
intelligents savent cela et ils ont toujours en magasin Aucu e industrie n'a été plus affectée par la guers
un assortiment qui leur permet de ne pas laiser pas- que la construction. On craignait que les bâtisses,
ser loccasion de faire desDventes. érigées quand les gages et les matériaux étaient les

Durant le mois de février, onvoit généralement à plus élevés. ne pourraient donner un revenu tmsffisant
duiner lentas encore rnds 'au agasin, afinpou subir la concurrence desmpitudnecetionnelle,

d poque où les salaires et les matériaux se vendaient
tre prêt, au mois de mars, à faire face à toutes les de v meilleur -marché.
mandes que l'on aura pour les archandises du prin- La construction a aussi été retardée par les reetri-
temps et du commencement de lété. tions imposées dans le but de détourner les matières

Il faut prendre le temps de déballer, contrôler pla- premières vers les fins de guerre et de la difficulté
cer et étiqueter les nombreux articles qui sont en si d 'obtenir le capital nécessaire. Dans nombre de villes
grande demande à la fin de l'hiver. Au mois d'avril prospères du pays, la construction a ité moins con-
le mouvement des marchandises devient- général; les sidérable en 1918 qu'elle avait été durant les dix
clients arrivent en grand nombre et le travail pran- dernières années.
eipal du personnel doit être concentré sur la vente au La reprise de l'activité dan cette industrie est di-
cemptoir. quée par le permisde construction émia dernièrement.

Les marchands qui n'avaient pas donné leurs com- D'ici quelque temps on peut s'attendre à voir une
mandes parce qu'ils escomptaient la baisse à des prix augmentation continuelle dans le nombre de constru-
changés veulent à présent avoir lelre marchandises à tions. Nombre d'observateurs expérimentés entre-
temps pour répondre aux besoins de 'leur clientèle. voient une activité sans récédent da cette indus-

S'ils avaient étudié, un mois- plus tt, les condi- trie. L'histoire des années passées montre que quand
tiens et les perspectives du marché ils auraient su une industrie a été gênée pendant assez longtemps, l'é-
qu'il était inutile d'attendre une baisse probable des liination des cause de cette restriction est suivie
prix des manufacturiers de quincaillerie La matière d'u développement extraordinaire.
est encore rare, tout comme la main-d'oeuvre. Au mo-
nient de l'inventaire, les stocks d 'articles finis détenus OCCASIONS POUR LE QUINCAILLIER AU
par les manufacturiers étaientc extrêmement limités, DETIL.
tout comme chez les marchands de gros et les détail- Dans plusieurs parties du pays, les marchands de
lants eux-mêmes. nipetriv dpurdmrntch d vanu n du

Les voyageurs de commerce, qui sont partis au com-
mencement de l'année pour placer les commandes des
marchands de gros ont obtenu de bons résultats, ce
qui prouve que ces gros achetere avaient· prit leurs
précautions pour faire face au commerte' du__prin-
temps.

Chez les manufacturiers de peinture et de-•vernis les
campagnes pour les -ventes du printemps ont- été com-
mencées sans réduetions de prir. 'Pour ces lignes il
n'y a pas eu de réduction dans :l prix de'la matière
première et il n'est pas probablé que cette-réduction
arrive avant quelque temps encore. -

Généralement, l'histoire se répète. Dans le passé,
à la fin d'une guerre, les prix sont ?estés élevés pen-
dant plusieurs années. Il est done platsible d'assu-
mer que la baisse, quand elle arrivera, sera graduelle

struction parce qu'ils ne s'occupent pas de ce com-
merce. Très souvent ils ne connaissent pas cette in-
dustrie et n'ont pas à s'étonner après cela si les entre-
preneurs et les constructeurs vont acheter en dehors
de leur localité.

Les hommes qui sont assez intelligents pour faire
de l'argent dans le commerce de la quincaillerie de-
vraient connaitre les besoins ,du eo structeur. Pour
plusieurs, -toutefois, il ne s'agirait- que de faire venir
le voyageur d'une fabrique avec sa valise d'échantil-
lons. Ils pourraient se rendre chez le constructeur-et
prendre sa commande pour les édifices qu'il a à cons-
truire. Cela créerait une petite concurrence 'entre
plusieurs manufacturiers et le marehand pourrdit
retirer une commission de dix ou quinze' pour cent
sur la commande qu'il placerait de cette nmnière,
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Imaginez, dans une lôcalité prospère de 15,000
âmes, quatre quincailliers, dont pas un ne s'occupe de
l'industrie de la construction. Il y aurait là une
superbe occasion pour un nouveau venu de s'emparer
de ce commerce. Il pourrait très facilement s'entendre
avec un gros manufacturier pour avoir la vente ex-
elusive le ses produits dans sa localité.

Le commerce des articles et des acessoires pour
constructeurs n'est plus ce qi'il était il y a quelques
années. Il a été similplifié. Il n'est plus nécessaire de
dépenser beaucoup d'argent pour tenir en stock des
échantillons offrant- un prix varié aux constructeurs.

Pour le commerce régulier, il serait bon d'avoir un
assortiment bien assorti, de facon à ce que la commande
entière pour une maison de six mille dollars puisse
être livrée promptement. 'l'rois finis devraient suf-
fire. • On pourrait garder en stock un assortiment
proportionné de garnitures en niekel pour la salle de
bain, par exemple.

Il n'est pas nécessaire d'avoir suivi un cours
d'architecture pour faire une liste des articles de quin-
eaillerie nécessaires dans un édifice quelconque. Le
marchand qui peut préparer une telle liste a une grande
supériorité sur ses concurrents, qui doivent avoir re-
cours aux voyageurs de la inianuifacture. Il com-
manderale cmmerc--e de sa localité pour la simple
raison qu'il connait son affaire et qu'il a en magasin
les marchandises dont ont besoin les constructeurs.

Le marchand qui tient à avoir li clientèle des con-
structeurs suit de près les permis de construction et il
va voir les entrepreneurs avant que les travaux soient
commencés. Il comniencera par leur vendre dles pelles.
<les pies, des brouettes et des oiseaux. Ensuite il leur
fournira des clous, des lattes, du papier goudronné,
des poulies à chassis, etc. Assez souvent il pourra leur
vendre de la chaux, du ciment, du plâtre, de la pein-
ture, du vernis et mêmes des portes et des stores.

Il apprendra vite par expérience à garder en maga-
sin exactement les articles les plus en demande et
cela le dispensera de les faire venir de la fabrique. Il
économisera bien des dépenses inutiles.

Il arrive souvent que le marchand <le quincaillerie
qui connait bien l'industrie <le la construction devient
le marchand attItré des constructeurs de sa localité.
Il achète en grande quantité nombre de lignes. Par
exemple, il fait venir au char les poids pour châssis.
Le luix qu'il paie en achetant en grande quantité
lui permet de vendre meilleur marché que les autres.

Les accessoires d'automobiles permettent également
d'augmenter considérablement les affaires du mar-
chand de quincaillerie. Des garages, petits et grands,
sont disséminés à présent dans tout le pays. Générale-
ment le propriétaire d'un automobile a de l'argent et
il a souvent besoin d'articles de quincaillerie et il les
achetera chez le marchand qui lui vend des accessoires
pour sa voiture.

Les propriétaires sont aussi une honne classe à cul-
tiver par. le quincaillier.

C'est un fait bien connu que les commis du magasin
de quincaillerie ne sont pas. aussi bien payés que ceux
de la plupart des autres commerces. Il n'y a pas de
commerce qui exige une connaissance plus générale
des marchandises, leur fabrication et leur usage. Cette
eonnaissance est absolument essentielle pour vendre au
client. Le marchand de quincaillerie passe dans sa
localité pour un homme intègre et. habile et le commerce
qu'il fait est basé sur la confiance que le public a

i On ne iait pas bon quincaillier; il faut beau-
coup observer et travailler ferme pour réussir. Il faut
connaitre beaucoup de choses pour vendre d'une facon
intelligente les marchandises que l'on garde en stock.

La question du salaire du commis amène celle des
prix de la marchandise. Sous ce rapport, il est géi-éra-
lement reconnu que nombre de marchandises Yen-
dlues dans un magasin de quincaillerie ne donnent pas
le pourcentage <te profits qu'elles devraient dormer.
Le marchand est souvent la cause de cet état de choses.
Il ne pense pas assez à ses intérêts. Mais les prix
élevés des articles <le quincaillerie depuis la guerre, la
misere qu'il a à garder un personnel d'employés com-
pétents et la façon plus rapide avec laquelle le publie
achète sans s'occuper de la hausse des prix n'ont pas
manqué de faire réfléchir le quincaillier. Il se rend
compte que même avec moins de dépenses, il doit
continuer à vendre plus cher qu'aupararavant pour
que lui et ses employés recoivent une meilleure ré-
muniiération pour leur travail.

UN NOUVEAU METAL POUR LA COUTEL-
LERTR

On annonce de Londres que le professeur Goodwin,
président de la'Société de -chimie industrielle, -vient
de découvrir uun nouvel alliage métallique, intitulé
"Festas", composé de fer, de chrôme et de cobalt. Il
paraît, lit "Il Sole", que des chimistes anglais ont
réussi à combiner ces matériaux et en ont obtenu un
nouveau métal très facile à travailler et qui convient
tout particulièrement aux travaux fins de coutellerie.

NOUVELLE HEURES DE FERMETURE POUR LES
HANGARS A MARCHANDISES DES

CHEMINS DE M.
La commission de guerre des chemins de fer cana-

diens vient d'ordonner, à partir du 1er février, que
les hangars à marchandises des compagnies de cheminà
de fer devront être ouverts à 7.30 a.m. et fermés à 5
p.m. excepté le samedi où les heures seront de 7.30
à 1 p.n. Tous les camionneurs qui seront rendus aux
hangars à l'heure de la fermeture seront servis. A
certains endroits où il faut fermer plus tard par suite
de conditions spéciales une demi-heure supplémentaire
est accordée à la fin de la journée. Elle sera prise sur
l'heure de l'ouverture du matin. En d'autres termes,
les hangars seront ouverts à 8 a.m. et fermés à 5.30
p.m., excepté le samedi où la fermeture aura lieu à
1.30 p.m.

Les anciennes heures étaient de 7.30 a.m. à 5 p.m.
dans l'ouest et de 5.30 ou 6 p.m. dans l'est.

LES MATRONG AWRRT1ATWR RRTIR LE
PRIX DE LA TOILE D'EMBALLAGE

Le commerce de la toile d'emballage (burlap) a été
tranquille cette semaine et comme il n'y a pas eu de
demande, les prix ont continué à baisser. A en juger
par les rapports faits par les représentants du com-
merce, une manipulation considérable des prix pour
les toiles d'emballage indiquées a eu lieu dans le
but apparent de. disposer des marchandises, et les
réductions répétées des prix pour ces marchandises a
en pour résultat une baisse générale sur tout le mari
ché.
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LES FABRICANT DE POELES DU CANADA
FABRIQUERONT LES DEUX DIMENSIONS.

Les manufacturiers de poêles des Etats-Unis travail-
lent à l'élimination du rond Numéro 9 sur les poêles
de cuisine et sur les ranges. En faisant cela ils con-
tinuent la politiquîe ;l 'économie adoptée duranit lat
guerre et nombre de maisons pensent à limiter leur
fabrication aux poêles à 8 rond%. lies manufacturiers
eanadiens déclarent qu'ils vont continuer à fabriquer
les deux modèles, vu qu'il leur faut répondre à la
(demande de la ville et à celle de la campagne, où le.
Numéro 9 est en plus grande demande. Les ventes
des poéles Numéro 8 ett pour ainsi dire limitée à la
ville et les manufacturiers déclarent que les ventes ne
cessent de diminuer à la ville à cause (le la popularité
des poêles à gaz et à l'électricité. L 'idée qlui a lu'é;iîlé
à la fabrication des poêles à 9 ronds était lat commodité
qu'ils accordaient pour les ustensiles à fond profond.
Ces ustensiles sont encore très employés à la campagne.
A la ville, les ustensiles à fond plat sont plus générale-
ment employés.

LES RESTRICTIONS AMERICAIN 8 RESTENT
SUR- LE FER-BLANC ETZ~ JUTE

Le Commission de guerre des~tats-Unis annonce
que la surveillance exercée jusqu'ici par les associa-
tions de diverses industries touchafit la distribution
des'matières premières. a été supprimée, excepté toute-
fois, pour le fer-blanc etyý jute.

q~uant à toutes les autres commodités, dont la dis.
tri lit tj'i 'nlait cuulît rolieet par les associatios com
illervjales. dvs licences pour l'importation peuvent
main1tecn aniit e.tre o) îienfles sans que l'on exige Il'endos-
secicîlit dl,îîîîî,s et par une association. Les
pî'r*clpî urs dos frais de douane ont reçu lflstruatlon
du poiîîcc':ttr I*t-iitiece des îînarelandiscs sans l 'endos-
s'-cîîî-lît1 par Je, Pa~-itîcs lcr suite, il ne sera plus

lIeiîss llîiniic les, iliiîîrtccteîlrs d 'envoyer leur licence
1 a Iieiîîcs iîc le guerre pour Y faire retrancher

LA VENTE DES OUTILS DE JARDIN SERA
PROBABLEXENT CONSLDERABLE.

1,iiilp îilsîîîi que le pîet it jardcini a reçue duranit la
gruti rî et jatiulrcne tl'anî dernier sera encore
pilus î-îciîéilect te anlnée, l'es manufacturiers
ilouct ils îlc- jardinî et l's gr'ainieteries se prép)arent Mour
cun g ros ii i 1neet à eni juge r par les commandes
i lé* a. l c ils n e sernt pas clésappointéý. Les mnil-
ljus île genis qui ount avec succè 1s remnédié au coùt élevé
dle l]a vie et Plcuvr agreccient (le cultiver leurs
légwccics eh arireile leuir mnaison se proposent de faire
(11i00P, la nièmie vhiusp uette année. L'an dernier, les
niarîliiicîils (le cjuiniîîlli-rie onît venu (le. grosses
<pllatlit ès du grai lies iclîine et dl'outils (le jardin
et touct îiiqiue u-til leurs vets e tégales, .9i non
plus eonisidérablles cet te annér. Dans nombre de
lovalîtes. le'. eitovenis qui avaient demandé des lots
vaceants pour leur jardin, non seulement cherchent à
avoir les umêmnes terrains, mais ils en veulent de plus
grancds encore. -

UN BEL ETALAGE DE .COMPTOI.RS DE QUINCAILLERIE

Photo de British & Colonial Prems,'Ltd.- ,, -

Magasin de Philbln & Co., 862 Sainte-Catherine Ouest, Montréal. Le coémmneée e
de Philbin & Co. date de 50 ans et est aujourd'hui un des plus importants -du'-
genre. La photo ci-dessus est une vue du rez-de-chaus6. A noter l'arrange..
ment net et compact du stotk qui fournit de nombreuses suggestions d'achats
au visiteur.
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Plus de 75 pour cent de la population adulte de la Province
de Québec est en faveur de l'octroi de licences

spécIales, pouf la vente, de*la bière,

La Question est Aujourdhui
Soumise au Peuple

A lui de dire s'il entend boire encore
de la Bière après le 1er Mai

--prochain,.,-
Pendant cinq ans leu Brasseurs de la Province de Québec ont redoublé
d'efforts pour défendre les intérèts du public et promouvoir les Intérêts
de lavraie tempérance.
Pour enrayer la vague de prohibition et empêcher la supression de la
bière, par acte du parlement, Ils ont dépensé des sommes énormes.
Ils ne peuvent faire davantage'
AU PUBLIC MAINTENANT DE DIRE S'IL Y A LIEU DE CONTINUER
DANS LA PROVINCE DE QUEBEC LA MANUFACTURE ET LA VENTE
DE CE BREUVAGE DELICIEUX,'ET BIENFAISANT QU'EST LA BIERE.
Que chacun réponde pour soi et, sans retard.
N'attendez pas, pour protester,,'que la loi de prohibition totale projetée

soit en vigueur.

Ne Perdez pas un- seul Instant.
TÔUégraphiez<*ou *écrivez au Premi*er Ministre

aujourd'hui même à,Québec et à Ottawa.

BRASSEURS)\'Z DE LA
PROVINCE DE QUEBEC

'SoonsCandies ~ tet»55, rue S.t-FrangoWsXavier, Montréal

Vol. X=-No 7
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TheMutalLueAsuranceý Company
Fondée en f Canada Bureau Principal

1069 Waterloo (Ont.)

ETAT FINANCIER
pour l'année terminée le 31 décembre, 1918

COMPTE DE CAISSE
REVENU

Actif net au Grand Livre-
au 31 décembre 1917....... ... 83,499,558.36

Primes (net)..............5,021,518.20
Intérêts,. Loyeni, etc...........1,999,584.87

837,520,661.43

DEBOURSES

Réclamations pour décès et incapacité... .
Dotations échues...........
Polices rachetées...........
Surplus...............
Annuités...............

Dépenses, taxes, etc.. .....
Balance d'actif net au Grand Livre--

1,653,077.60
479,958.62
40.374,69
888,466.15

10,541.40

1,182,736.23

FEUILLE DE BALANCE
ACTIF

Hypothèýques . . . . . . 8391487
Débentures et actions..........13,457,486.89
Préts sur polices............448180
Immeubles................800,606.70
Obligations sur primes...........36,886.99
Argent en banque.............467,988.12
Argent au bureau principal...........727.22
Primes différées..............662,677.77
Intérêts accrOs, etc.............929,976.11

$34,755,736.59

PASSIF.
Réserve 314~% et 3% de b~ase ........ $27,782,269.66
Réserve spéciale des placements ........ 389,469.61
Réserve pour réclamations mortuaire. non

rapportées..................6,000.00'
Valeurs de rachats sur polices déchues. 1,095.55
Réclamations mortuaires-non réglées .. 685,066.66
Dotations échues non réglées ... .. 11,282.00
Dividendes dûs aux porteurs de police . . . 107,048.99
Dividendes alloués aux polices à dividendes

différés, émises depuis le 1er janvier
1911 .. . . . . . 825,542.27

Dividendes alloués aux polices à dividendes
accumlatifs autres que les policles à
dividendes différés ..... .... ........ 66,064.39

De au compte des frais de bureaux et ho-
noraires de médecins..........26,874.47

Taxes et loyers accrOs .. i. .. .. 49,782.92
Primes et Intérêts payés d'avance 6.. 8,286,11
Balances du crédit au Grand Livre . ... 116,674.97
Surplus au 31 décembre 19'18. ..... 4,603,279.09

$34,766,736.59

Surplus sur Etalon de Réserve du Gouvernement, Evaluation .. ........ .... ....... 5839.7

Audit6 et trouvé correct
J. M. SCULLY, F.C.A.,

--'Auditeur. 
CHS3. Rt7BY,

Waterloo. 28 janvier 1919. Gérant-général.

ETAT COMPARATIF

1917 1918 . AUGMENtqATrION

Revenu.............I $4Q 1 S$ 7,021,103$ 95
Payé aux*porteura de polices. . .,1,9 821 777;07
Atçtif.........3,6,3 34,755, 2,9030
D6pen.et, auýRevenu 217641,06 « 781%%ow
Nouvelles as.rIne 20,124,W1,41S 1,417,50W
Assuirances-en -vigueur . ' 1 25,511,814 187~8M4 t- 14,129,M0
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-Ai J

On peut toujours se
A . fier aux Aliments

Marins Marque
- "Brunswick

C'est là un point important qui crie des ventes pendant
tot te l'année. Regarnissez vos stocks des produtis suivants:

1/ SARDINE8 A L'HUILE KIPPRD 11RETNG (Hareng mur)
'/ SARDINES A LA MOUTARDE ziàRENG SAUCE AUX TOMATES
FINNAN HADDIES (Boîtes ovales et rondes) VTAMB

SOALLOPS

Vous ne courez aucun risque en prenant en stock les Aliments Marins
de la Marque Brunswick, dont les qualités de goût délicieux et
de nourriture hygiénique plaisent aux plus difficiles.
Votre épicier en gros tient la marque Brunswick.

CONNORS BROS., Limited, Black's Harbor (N.B.)
Licnce de la Commision dem vives du Canada Ne l40
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Le Marché de l'Alimentation
el 0ugà sul 0p 0p0pielepp0mbuppup:pp0p0pppbpmpubbupmu-,--------------------pppp

rINÀIGRE, AMIDONS, BIS-
CUIITS EN BAISSE

Le vinaigre est en baisse de 4½h
nts le gallon sur les différentes
iriétés et la base en est dè 151/
*nta à 25 cents le gallon suivant
uialité.
Les amidons de différentes sor-

ýs sont en baisse de ý/ cent la
vre. Les divers biscuits sont
loins chers d'environ 2 cents la
ivre.

vIIEL - PRODUITS D'ERABLE
Sirop d'érable:

3oites 10 livres, 6 à la caisse,
la caisse........$15.10

Boîtes 5 livres, 12 à la cais-
se, la caisse .... .... ... 17.10

Boîtes 21/2 livres, 24 à la cais-
- -sela,.aisse.. ... * 18.50
Sucre d'érable (nominal).. 0.30

à. .......... 0.35

Miel clover
Comb (fancy>......0.30
Comb (No. 1).......0.28
En boîtes, 60 livres.... .0.26
En seaux 30 livres... .. 0.27
En seaux 10 livres.....0.28
En seaux 5 livres......0.28
Miel buckwheat -boîtes ou

barils.........0.23

FRUITS
Pommes:

Baldwins No. 1 .. 8.00
Blenheims.....5.00
Greenings.....8.00
Mclntosh rouges (su-

périeures). .. ... 8.50
Grovensteins No. 1 . 4.50
Spys.......8.00
Russets ....... .... ..
Kings No. 1....8.00
Kings No. 2. ....
Wagners... ...
Pommes (en boites) .3.50

Bananes, (grosses de
-fantaisie) régimâe . 4.50

Cranberries, baril . .20.00
Cranberries, gallon .. 1.00

Grapes:
Spanish Almeria, keg

(épaisses) .......
do (moyennes) . . . 7.50

Emperor, keg .. .. .
Grapefruit (fancy Por-

to Rico) . . . .... 5.50
Citrons (fancy nou-

veaux de Malaga).
Citrons (Californie) . 5.25

10.00
5.50

10.00

10.00
5.50

10.00
8.00

10.00
8.00
8.00
3.75

4.90
25.00

1.25

9.00
8.00
7.50

6.00

6.00
5.50

Poires (Calif.) gran-
deur 110 .. .. .. .

Oranges Porto Rico . .4.50

Oranges Florida...
Oranges Calif. (gros-

seur 200) .... ... 6.00
Oranges (Calif.) 100-

126 .. ... *.*........*.'
Oranges mexicaines..

LEGUMES

I
LE FROMAGE

5.00 Les affaires en petits fromages
5.0 pour le compti domestique conti-5.0 nuetit à être bonnes et les prix sont
6.0 fermes à 25e le No 1; 241/o le No.
6.02; 24e lit No. 3.

5.50 LES OEIJFS
a.uu

Le prix des pois verts s'est éle-
vé. Ils se vendent actuellement à
$5.00 le panier. La laitue de Bos-
ton est un peu moins chère à $4.00
la boîte. Les pommes de terre
maintiennent leurs prix de $1.60
à $1.90 le sac, selon qualité.

Lý FOIN PRESSE
Foin No. 1 mi], $2.5.00. No 1 lé-

gýremen-t mélangé- -de trèfle. $24-,
foin No. 2 mil, de $22 à $23; No
2 mélangé (le trèfle, $23, et foin
No 3 mil, $22, la tonne, ex-voie.

LE MARCHE DU GRAIN
Les cotations du marché local

du rrain s'établissent comme suit:
Avoine de l'oueqt; canadien,

extra No. 3 .... .... .. 0.75Y,
Avoine d'alimentation No.

1.. .... .... .... .... 0.74
Avoine de l'Ontario No 2

blanche.........0.711
Orge du Manitoba......... 0.89

le boisseau ex-magasin.

LE MARCH LOCAL DE LA
FARINE

La farine de blé de printemps
standardl du Gouvernement s'ePqt
vendue en lots de chars à $11-151le
baril, en sacs, frets Montréal, tan-
dis que les lots de- 50 à 100 çsacs se
sont vendus à $11.25 et les plus
petites quantités à $11.35 livrées,
le tout avec 10e de moins par ba-
ril mour comrntRnt qilr r'.9ce.

Le marché de la farine de blé
d'hiver demeure calme, la deman-
de n'étant que pour de petits lots.
Les. ventes se font de $10.50 à $10.-
60 le baril en sacs neufs de coton
et à $10.30 en sacs de jute de se-
e.onde main ex-magasin. Les af-
faires sont calmes en farine de blé-
d'Inde -et le marché est en déten-
te de *9.60 à.$9.80;' la farine de
seigle se vend à $10.50 le 'baril en
sac, livré au commerce.

Nous cotons.- -

St ri(t înient frais.....
(lioix des glaeières .. ....
No. 1 des glacières. .. .. .

0.55
0.50
0.47

BEIJRRE

Bie rr e supérieur -
(le crémierie. .. .. 0.511/2 0.52

Beurre fin de crè-
merie ... ....... 0.51 0.51½

Beurre supérieur de
ferme . ... ...... 0.43 0.44

Beurre -fin de fer-
me .... .. 0.42 0.42½

LES SAINDOUX

Saindoux purs:-
Tierces, 400 liv., la liv. 0.27 0.28
Tubs, 50 liv., la liv. 0.28 0.281/2
Seaux, 20 liv., la liv. 0.28 0.28y2
Briques. 1 livre......0.29

MELASSES ET SIROP S
Sirop de blé-'Inde:-

Barils, environ 700 livres .0.063/
o ou 1/4 baril, 1/c de plus la

livre.
Kegs.........0.071/4
Boîtes de 2 livres, caisse 2 doz.,

la caisse........4.55
Boîtes de 5 livres,'caisse 1 doz.,

la caisse.......5.15
Boîtes de 10 livres, caisse Y/2

doz., -la caisse. ... ..... 5.85
Boîtes- de 20 livres, caisse V4,

doz. à la caisse.. .... ... 5.80
2 galîs., seau 20 liv., chaque 2.00
3 gais., seau 38½/ liv., chaque 3.15
5 galîs., seau 65 liv., chaque 5.26k

Sirop de blé-d'Inde blanc:-
Boîtes de 2 livres, 2 douz. à la

caisse.........5.05
Boîtes de 5 livres, 1 douz à-la

caisse, le caisse .... .... 5.65
Boîtes de 10 livres, 1/2 douz. à

la caisse, la caisse .. .... 5.35
Boîtes de 20 livres, 1/ douz, à

la caisse, la caisse .... ... 5.30
Sirop de canne (crystal Dia-

mond) :
Boîtes 2 livres, 2 doz., à la clin-

se...........7.00
½/? barils, les 100 livres .. 10.00

1. XXXH-No 7



Barils, les 100 livres ....... 9.75
Mélasse de la B3arbade--

Prix pour l'fle de
Montréal

Puncheons .. .... ... 1.05 1.08
Barils.........1.08 1.11
Y/2 barils... .. 1. 10 1.13

Pour les territoires en dehors,
les prix varient de 3c en-dessous.

FRITURES
Tierces, 400 livres, la li-

vre......0.25/2
Cuves, 50 liv., la liv. .0.253/
Seaux, 20 liv., la liv. . 0.26
Briques, 1 livre . . .0.27

0.25-Y
0.26
0.26Y4i
0-281/4

LES FEVES - LES POIS
Nous cotons:

Fèves Canadiennes, triées à la
main , le. boisseau . ..5.50 5.70

Colombie. Anglaise. 6.00 6.60
Fèves brunes.......6.00
Japonaises......6.50 7.00
Yelow Eyea......7.00 7.50
Rangoon,. le boisseau.. 6.00 6.50
Lima, la livre... .. 0.17 0.19

..........7.60 .OOM
Pois blancs, à soupe,

le boisseau. .. .. .4.00 4.50
Pois 8plit, nouvelle ré-

colte, la livre .. .. 0.0612 0.07

LES SUCRES
Nous cotons :- 100 livres

Atlantic, extra granulé .... 9.95
Acadia, extra granulé ...... 9.95
St. Lawrence, extra granulé . .9.95
Canada, extra granulé .. .... 9.95
Dominion, crystal granulé ... .9.95
Jaune No. i......9.50 9.5
Jaune No 2.... .. 9.45 9.55
Jaune No 3..... .... 9.35 9.45
En poudre *,barils . .. .10.05 10.20
En morceaux Paris, barils

à...........10 .55

LES JAMB.ONS ET BACONS
Ona coté dans le gros: bacons

pour breakfast, 39 à 40e la livre;
bacon Windsor de choix, de 42 à
43e et bacon désossé, de 44 à 45c.
Jambons de 8 à 10 livres, à 35e la
livre; de 12 à 15 livres, de 32 à
33e et de poids plus lourds, à 31c.

LES CAFES
Cafés rôtis

Bogotas......0.38
Jamaïque......0.31
Maracaibo......0.331/2
Mocha......0.37
Mexicain.......0.37
Riô .. ........ 0.30
Santos ........ 0.33
1cocao-

a livre
0.41

à 0.34
à 0.36
à 0.41
à 0.89
à 0.82
à 0.35

En vrac, barils 200 liv., la liv. 0.24
En vrac, barils 100 liv., la liv. 0.25
En vrac, barils 50 liv., la liv. 0.26
Prunes Greengage (sirop lé-

RIZ ET TAPIOCA
Nous cotons:- les 100 liv.
Caroline .... 12.50 15.00 16.50
Siam No. 2 .... .. .. 9.00 9.75
Siam (fancy) .. .. .. 10.50 11.00
Rangoon "B" . . . . 8.70 9.25
Rangoon "«CC" . . . . 8.40- 8.85
Mandarin.........10.00
Pakling......8.60 8.70
Tapioca la livre (graines) 0.18%4

à..........0.14
Tapioca la livre (peari) ... 0.131h

à..........0.14
Tapioca la livre (flaire) ... 0.12%4

MARGARINE
Prints, selon qualité, la

livre......0.82 à 0.34
Tubs, la livre ........ .0.80

LES CONSERVES
Clam Nol.........2.25
Saumon Bockeye-
."Clover Lest", boîtes plates

4 livre . -....... 2.40 2.45
boites plate., (1 livre) ~...4.62%4

Pinks, boîtes 1 livre.....2.25
Cohoes, boitesl livre.. .. .. 4.35
Red Springs, boites 1 livre 4.60
Saumon de Gaspé, marque Nio-

hé, (caisse de 4 douz.) la
douz..........2.25

Sardines canadiennes (caisse) 6.75
à .... .... .... .. .. .. 7.00

Sardines norvégiennes, la cais-
se de 100 "1/4 e" .. ..... 20.00

Homards, boîtes 12livre la
douz.........60 3.65

Légumes on conserves
Asperges (Américaines), Mam-

moth, vertes, la douz. ... 4.00
Tomnates, 1e........0.95
Tomates, 3s....2.00. 2.02%4
Tomates E.U. (2s.) . . .1.40 1.50
Tomates, 2/28......1.90 1.92%4
Pois, standards . .1.45 1.4744
Pois, early June .. 1.5744 1.60
Fèves, golden wax .1.95 1.9744
Fèves, Refugees ...... 1.95 2.00
Blé-dl'Inde, 29. la douz. 2.20 2.2744

1~niars.(E.U.) 3q. .. ..... 3.00
Epinards (E.U.) gallons .. .. 10.00
Blé-d'Inde (en épis), bottes de

un gallon, la douz. .7.80 8.80
Framboises rouges, 29. 4.00 4.17%4
Simeoes.......27
Cerises rouges, 2e . . 2.60 2.90
Fraises. 1918 (2e.) .... .. .. 4.00
Rhubarbe, 244e. .. .... ... 2.60
Blueberries, 29. la douz. . .1.85

Blueberries, gallon......7.00
Pumpkins 29........0.85,
Pumpkins 21/2s.. .. .. 1.00 1.10
Carottes, tranchées, 2s. .1.45 1.75
Pommes (gallone) .&00 5.00
Pêches (2s) sirop épais 250 2.70
Poires No. 2.......2.75
Ananas, 2s.....31 3.50
Ananas (graté), 2. .. ... 2.90

_AVAý VW1uXý1 JL, Vuliumul JLt luyrrer IVIZY

Br).............2.25
ne. Lombard (2à) sirop
pais.........2.05

EJILE D'OLIVES-OLIVES
Le Sli.

le d'olive pure, boites 1
allon .. .... .... .. .. *7.50
ile d'olives, boites 1/4 gall. 8.00
le d'olive., boites 5 gail. 7.00
le à salade, barils 50 galle. 2.50
ves en barils, gail.....1.35
ves Reines, gail ...... 1.45

VOILÂILLE
ileta à rôtir (M- livre) ... 0.88
iletd à rôtir (engraissé au
ait ).. .............. 0.48
2ards, Brome Lake .. .... 0.47
nards, jeunes domestiques 0.40
des, la livre......0.48
as... -.. ........ 0.30
ales, vieilles.......0.36

LE TEE
'eylan et Indes--
kp-e, limplongs4& livrea. -IM

coe., la livre ... 0.51 'D.54
ange Pekoes ... 0.55 0.57
'bée du Japon-
,ix.......0.65 0.70
~mière cueillette.. .0.53 0.58
laya-
koee .. .... 0.41 0.43
ange Pekoes, lots dépa-
'eillés......0.43 0.45

FRUITS BECS
Nous cotons:--
ricots, choix.....0.26 0.28
ricots. fancy.... .... 0.30
mmnes évaporées .... 0.16 0.18
ires.......0.24 0.25
tires de citron (aneiL1àues)0.46
lures de citron (nouvelles)..0.47

.0. . .. . . . 48.O,
lures d'orange (nouvel]les)..0.42

.. .* * .0.48
tures de lemon (nouvelles).0.40

... .- . . .. . .. .0.41
isina,-
miaga. boîtes de table de 22 li-
vres, 3 couronnes, $5.50; 4 cou-
ronnes, $6.75; 5 couronnes, $7.-
50.
nscatels, loose,--2 couronnes.-
la livre........0.14
ascatels. loose. 3 couronnes.
la livre.........0.15
gues portugaises (mats) . ..0.18
Rues fancy, de Californie:
Paquets 16 onces. (10 paq.)..1.75
Paquets 10, onces, (12 paq.).1.45
Paquetq 8 onces, (20 paq.) ... 2.00
à .. .... .... .... ..... 2.60
Paquets 6 onces, (50 paq.)..3.60
à ..... -.. .... .... ... 75
Paquets 4 onces, (70 paq.) ... 8.70
à.. .. .... .... ...... 5.00

1
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Catsup au
Marque

Une Ligne Populaire-d'une

x Tomates
AYLMER
Demande Régulière-Profitable

En vente chez votre marchand de gros

ou directement

DOMINION CANNERS Limited
HAMILTON, CANADA

Licence de la Commission des Vivres du Canada No. 14-12

BOUTEILLES EN VERRE
8 onces-12 onces-17 onces

2 Douzaines à la Caisse

Cruches en VERRE et en
TERRE

1 Gallon

4 à la Caisse

p
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PRIX COURANTS
Dams La dfta qui su]t mont comprises uniquement lem marques spécial«s de marchandises dont les maisons. indiqué« 0 es c-
ractères noire, ont l'agenice ou la représentaton directe au CanDab Ou que ce. malsong manufacturent oee-mémee. Les prix
Indique le sont d'aprée les derniers renseignements fournis par lus agents, représentante ou manufacturiers eux-mém.

WALTER BAKER à CO., LTD.

Choc lat Prernlum, pains de % li-
vre et de %4 livre, boite de 12 on-
ces, par livre..........0.37

Breakfast Coco&,
bote@ de 1-6, 14,
%, 1 et 6 livres. .0.41

Chocolat sucré,
Caracas, %4 et 34
de livre, boites de
ô livres .. ... .. 0.35

Caracas T abl e t s,
Cartons do 6c, 40
cartons par boite,
la boite......6.0

Caracas Tablets
cartons do 6c, 20
cartons par botte,
1 botte .... .. .. 0.80

Caracas Assortis
32 paquets par
botte, la boite . .1.40

Chocolat sucré.
1-16 de livre.
livre .... ..

"Dlamond"~, pain de
boites de 6 livres, la

.0.80

Chocolat sucré Cinquième, pains de
1 -5 le livre, boUes -de6 livres, la
livre.............0.29

Cacao Falcon <pour soda chaud et
froid) boites de 1, 4 et 10 livres,
la livre............0.88
Les prix ci-dessus sont F.O.B. Mont-

réal.

BRODIE & HARVIE, LIMITED
F"arine& préparées de Brodie. -La doz
'JXX' <Etiquette rouge) paque«ts

de 3 livrai..........1§0
Paquets de 4 livres.... .... 70

Superb. paquets de 3 livres..2.80
Paquets de I lvres .... ..... 5.50

Crescent, paquets de 3 livres . ... .83
Paquets de ô livres.... ..... 5.10

Buckwheat, paquets de 1% livres. 1.76

- - livres.
GIriddle-Cake, paquet@ de à liv...

Paquets de 6 livres .... ....
llancake, paquets de 1Y% livre..
,ývQlne roulée Perfection, la dou-

zaine de paquets .. .... ..... 0.00
e'Ancake. paquets de 1% livre.

les- caisses contenant 12 paquets de
i vres ou de 2 douzaines de 3 livres. à

30 cents chaque.
La pleine valeur est remboursée pour

caisses retournée#% complètes et en bon
blat seulement.

Pour les cartons contenant 34 dou-
zaine de paquets de ô livres, ou 1 dou-
xane de paquets de 3 livres, pas de
friq.

Condition* argent comptant.

Montréal.
Pite@ Alimentaires "Bertrand"

Macaroni BMertrand ...
VermIcelle ....
Sphagbettl ....
Alphabets ....

La m
Manquant

NoulUme - .... -

Coquilles - .... -

pet"e PAin - .-. e . -

Extraits Culinaire* "Jons,, La doi.
1 os Plat«s Triple Concentré 1.Os
2 oz. Carré«s toiU
4 os. - - - 4.0
8 osm 7.50

If os. - - - 14.81
2 oz., Ronde@ Quintessences 3.40

S os. - 4.1114

S os. lit1.1

S Os. Carrées Quintessences toi
4 os. Carrées Quintessences.

bouchons émeri 60
A oz. Carrées Quinteasencp.

bouchons émeri 51
2 oz. Anchor Concentré 1.20

4 os. -- Lit

é 0& - - - Lis
S os. - - - 8.8
leo. - - - flI
2 os. Plates Solubles............ .9
4 oL-.- ... l ii? ... 1'1
-9os. - -........ 35L
m os. -........ 6.75
1 os. London.........0.45
2 os - . . ... 0.95

Extraits à la uvre de à . 8.3 A84
- %u gallonde .. .. .. S.00à4.9o
Mêmes Prix Pour les extraits de tous

truite.

"---Pour Faire de l'Argent
Il faut choisir un placement sûr et

PAYANT DE GROS INTERETSrclm--j
Les gens sages font travailler leur argent.
6-7-8 pour cent n 'est pas assez pour des revenus
pour vous. Faites un placement rémunérateur et
garanti par une double sûreté qui vous permettra,
de doubler votre argent en trois ans et sans aucu-
ne possibilité de perte. Venez nous voir, ce quej
nous avons à vous offrir est une proposition sé--
rieuse et très payante. C'est un important con-
trat de bois que nous avons avec une puissante 1
compagnie pour plusieurs années, rapportant de a
gros profits.I

Nous acceptons touts somme de $5O.O0 ou plus, soit
en argent, bons de la Victoire, débentures, etc., et
nous donnons comme sOret6, en plus de notre con-
trat et de nos soieries qui seront conetruites, d«s
garanties Immobilières. -.

Doublez votre argent en trois ans 1

The Canadian Export and Transportation
Company,I

129 rue des Commissaires Ouest. I
MONTRE"L

Ohambre 6-Bureu ouvert de 9 &.m. à 5 pm

[)iGH

B 411N% i

"COW BR.AND" la marque toujours
digne de confiance dans ses résultats.

Aucun antre ioda.uur le mar-
ohé n'est aussi connu de la
bonne ménagère que le " Cow

-Brand. " Il est fameux pour
aes résultats absolument cer-

--tains,-ea force-ma pureté. -
comimandez-le à toutes.
Prenez- n stck votre
marchan de gros en a.

CHUIRCH & DWIGHT

MONTREAL
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Les Bons Produits
sont les seuls qui permettent aux marchands d'attirer la bonne clientèle. Ce sont les seuls qui font
les bonnes et grandes maisons de commerce.

Vous pouvez être certains de rencontrer dans les meilleures maisons d'Epiceries les

Essences Culinaires de Jonas
parce qu'on y sait qu'il est impossible de trouver sur le pnarché des "Essences Culinaires" supé-
rieures à celles de la marque "Jonas". Leur grand débit fait qu'elles sont de vente plus profita-
ble que les essences de n'importe quelle autre marque. Beaucoup vendre pour multiplier les pro-
fits, telle est la règle des commerçants avisés et elle est facile à mettre en pratique avec les "ES-
SENCES CULINAIRES DE JONAS."

Un autre produit portant la marque "Jonas", remarquable par sa pureté, sa saveur, sa for-
ce, c'est la

Moutarde Française de Jonas
Elle a les suffrages de toutes les ménagères qui ne supportent pas sur leur table le moindre

produit falsifié. C'est un produit sûr pour le marchand et ses clients.

Elle est sous verre, en différents modèles qui permettent de faire un étalage attrayant dans
le magasin et qui sont recherchés par la clientèle comme articles d'utilité dans le ménage.

La Sauce Worcestershire
"Perfection" de Jonas

est recherchée aussi par toutes les ménagères qui savent apprécier les bonnes choses et aiment à
servir des mets bien assaisonnés.

Le Vernis Militaire de Jonas
est encore un article que vous devez avoir en magasin. C'est le vernis par excellence, brillant,
adhérent, n'attaquant pas le cuir, mais, au contraire, l'entretenant en parfait état.

HENRI JONAS & CIE
MAISON FONDEE EN 1870

173 à 177 rue Saint Paul Ouest, Montréal

Vol. XXXII-No 7



LE PRIX COURANT, vendredi 14 février 1919Vo.X I-N

Vernis à ehauceure.. La d',..x
Marque Promsent, manquant.
M[arque Jona, umnquant.
Vernis militaire à l'épreuve de l'eau

18..
Moutarde Orrançàas *"Jonne" La irr

Pony
Smail
Medium
là"*
No. U4 Jars
No. 65 Jar@s
No. 66 Jars 1
Ne. 47 Jars
No. 48 Jars
rio. 49 Jars
Molae. Juge
Jarres. gal.
fanres. c al.

3 (loz. à la caisse 118.00
8 - -

3-
i -

i -

I -

i -

I -

i -

1 -

- mquai'

-manquant

-manquant

-a nquant
-manquant

- mnquant
- manquant

l'ta Perfect Seal. 1 (loz., fi $32.00 par
grouse.

Qrts. Perfect Sent, i doz., à $45.00 par
grose.

Peudre Limonade "Meuuna" Jonas
Poitta bc*tee *. dousaue par caissie

- $16.00 la grosse.
'Irndea boite. 8 douzaine. par neas.

\ 836.00 la grosse.
baue@ Wercettershlre......60

1 douzaine. par cals..

W. CLARK, LIMITED.
Montréal.

Corned Beef Compress . . %a. 3.90
<lorned Beef Compressé 1l& 4.90
.Jorned Beef Compressé h . .116

- - - a. 34.75
Coriied Beef Compressé .. .. 

Roast Beef...... ... a1. 3.90
Rost............. . 4.30
Roat............a. 9.31
Ro&nt............ . 34.71

Boeuf. bouili........l&. 4.30
Boeuf boulli..........& 9.35
Boeuf bouilli......... 34 75
veau en gelée...... .. %IL . OH
Veau ezn gelée......... e. .0
lèves au lard. Sauce Chili, éti-

quettes rouge et durée. 4 douzai-
ne@ à la caiss», la douzaine . .0.90

do. 4 douzaines, la douz. .. ...... 1.25
do, grosses boite.. à douzaine. la

douzaine.............30

- à la Végétarienne. avec sauce
tomates, boite. de 43 Uivres . . . 3.26

- au lard, grandeur 1% ...
sauce Chli. la douzaine .. .. .. 1.98

Pieds de cochons sans os .. .. Is. 4.90
Pieds de cochons sazs ce . . . le. 9.90
6Eoeuf fumé en tranches, boite. de

fer-blanc......... 8 .40

verre.........la 3.90
- - -en verre....... Un. 1.30

-- en verre....... .8.0

Langue. Jambon et pété de veau
.. . . . . . j. . % . 3.35

Jambon et pâté de veau . . %/s. 3.35
Viandes en pots épicées, boites en

ferbla.nc, boeuf, Jau'bon, langue
veau gibier .. ...... .. %&e 6.75
- - - en fex'bianc. boeuf.
Jambon, langue, veau. glbior.%s. 1.44

- - - de verte% poulet. jam-
bon. langue .. - .. .- U. 3.40

ILAngues .. .... .... .... .. %0.
.1la.

-de. boeuf, boit«esns fer-
blanc...........%@. 3.90

- - - ... ls8.40

- - - . .. 28. 17.30
e n pot& de Verr.......

- de boeuf pots. de verre
.sis1% 14-U

- - -. ... 19.70
mince ueait en "tins" cache1-
té.. bermitiquement

Mince Meat.........e. 3.90
Mince Meat.........& 4.00
Mince Meat .. ......... Se. 12.90

En cuves .......... ... 0.16
Sous verre......... .25i

CANADIAN BOILED DINNER
le................40
2a..............5.90
Mdince met-

KETCHUP AUX TOMATES
Bouteilles 8 "jaen...... .. 0
Bouteilles 12 onces..........75
Bouteilles If onces.......3.40

BEURRE DE PEANUT
Beurre de Peanut, 16 *1 - U- 8 1.40

Montrez avec Orgueil
votre Magasin a Huile

Systèmes

pour l'emmagasinage
de 1' Huile et de

la -Gazoline

Comparez le magasin à huile pauvre et sentant mauvais
avec le magasin muni du système Bowser pour l'emmaga-
sinage de l'huile où tout est propreté et ordre*, c'est un en-
droit où vous aimei à aller et où vous ne craignez pas d'in-
trodu ire vos clients.

Avec le Bowser, le magasin à huile n'est plus un endroit à
éviter; les ventes d'huile augmentent et les besoinè de vos
clients sont rencontrés rapidement et avec exactitude.

Le Bowser conserve l'huile en condition parfaite; Il verse
exnctemént un gallon, un demi-gallon ou un quart de gal-
Ion d'un seul coup, directement dans le récipient du client.
Pas de renversement à côté,. pas d'égouttage, d'éclabous-
sure ou de perte. Il est construit pour toute capacité.

S, F. BOWSER & CO,, Inc.
TORONTO (ONT.)

BUAEAUX DE VENTES DANS
TOUS LES CENTRES

REPRESENTANTS
PARTOUT

Vol. XXXII-No "
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Les Remèdes Chamberlain contre la Toux
Deux splendides remèdes dont
beaucoup de gens ont entendu
parler et qu'ils demandent-
c'est une confiance acquise par
le mérite.
Ce sont des producteurs de pro-
fits pour ceux qui 'en gardent
un bon approvisionnement.

TABLETTES CHAMBERLAIN
Avuezvour~votre fourniture d'accessoires-

publicitaires pour aider à la vente,
cartes de comptoirs, etc.?

Chamberlain Medicine Co., Limited, Toronto

Balai "Somme"
tel est le nom de

Notre Nouveau Balai
Ce nom commémore le balayage
des Allemands par les Alliés à la
Bataille de la Somme.

"Some coup de Balai"
comme on dirait en "Canayen"

Notre balai' 'Somme" est un ba-
lai léger de qualité parfaite, pour
tapis à

$10.50 la douzaine
Livraison n'importe où par lots
de six douzaines.

The Parker Broom Co.,
OTTAWA

loute maison de gros peut vous en fouruir.

Vol. XXXII-No 7
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Les Fèves au Lard de CLARK
avec Sauce Nature,

Chili ou
aux Tomates sont

des
PRODUITS DE VENTE CERTAINE

Ils ne "moisissent" pas sur vos rayons. Leur vente est
assurée par la QUALITE Clark, la REPUTATION Clark
et la PUBLICITE CLARK.

N'ayez pas peur D'ACHETER A PRESENT.
Les Fèves au Lard de Clark sont favorites et se vendront
quelque puissent être les conditions.

W. CLARK, LIMITED, -e-
Licence de la Commission des Vivres du

- MONTREAL
canada No 14-216

ICTOIlA PAPER
& TWINE co.

LIMITED
Connue d'un Océan à l'autre.

PAPIER A ENVELOPPER DE TOUTES
DESCRIPTIONS ,

PAPIERS-TISSUS--PAPIER-TOILETTE
-FICELLE-PLATS A BEURRE

RITESHAPE
Qualité Garantie

DIVISION DE L'ES t DU CANADA
Département des Ventes et Magasins

382 rue Notre-Dame Ouest
117 rue Saint-Maurice

MONTREAL
NEW-TOr* BUF§ALO 01TMOE ROCHUMTE. CLEVELAN»

- UoR MOND MONTREAL ET TORONTO.

Nous avons été les premiers à introduire au
Canada le Papier Croit.

·Vendez la

POUDRE
A

PATE
"Cook's Favorite"

Prix et escomptes sur demande

Cafés, Thés et Epices

' J. .r.
11 llrue

E

DUFFY & CO.
Saint-Paul Ouest. MONTREAL

TELEPHONE. MAIN 88

vol. XXXI-1No 7
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Beurre de Pesiiut. 17 ......... 0.20
seaux, 24 livres.........0.21
seaux, 13 livres.... ......... 0.31
seaux , livres........ ...O S
Cla.rk's Vluid Bat Cordial, bou-

teilles de 20 onces. 1 douzaine
par caisse. la douzaine ....... 10.00

Ciark -Fiuid Betf Cordia, bout-
de 10 onces. 2 doua, par caimse
la doua............5.00

Feves au lard, sauob tomate.
étiquette bleue. 4 douzaines à la
caisse, la douzaine md.. .. 0.90
do.. 4 douz.. la doua....la. 1.25

do., 2 douz., la doux......e. 3.30

FEVES AU LARD.

Etîquette .rose, caisse de 4 douz..
la douz., ln..........0.15

do.. 4 doua., & la caisse, douz. .. 1.15
do.. 2 douza, à la caisse, la douz. 1.15
do.. grosses boites. I1 doux.. la

doua.............10.00
do, grosses bottes 12s, %douz..
la douz...........11.00

Pork and Beans. Tomato, 1%, . ... 1.90
Pork and Beana. plain, 1% .... 1.65
Veau en gelée.........0.00
Rachis de Corned Beef ... u.1.90
Rachis de Corned Beef . le. 8.90
Hachis de Corned Beef.. .. laE. 5.90
Beefsteak et oignons... .. /s 2.90
Beteteak et oignons ........ e. 4 90
Beefsteak et oIîig - -n....la. S."
Saucisse de Cambridge ..... 1. 4.40
Saucisse de Cambridge.....8.. 8.40

KLIM
Petites bottes, 48 dkde livre, la

caisse.............5.85

Bottes de famille. 24 d'1 livre la
caisse.............8.40

Boites d'Hôtel. 6 de 10 livres, la
.aiss . .18.76

CHURCH à DWIGHT

Cow Brand *sklng Soda.

MMEDEMM ment.
H ~ II cmpaquetéro

me suit:
Calas«. (le le

paqueta de&
cents .. 3.46

Calsse de 10 paquets de i livre. .5.
-- 130 - de % livre.. à 86
- 0 - de 1 livre..

et et Dacueta Molansg5. '. livre. I 5

PRODUITS B. T. BA13BITTS

Nous cotons:
Poudre do savon 1770. caisse de

100 paquets........ ... 6

1 i

Nettoyeur Babbltt, caisse de 60
paquets .. .... .... ......... 3.10

Nettoyeur Babbitt (Kosher>. caia-
se de 50 paquets . . .. 3.10

Lessive Pure Babbitt, caiss de 4
douzaines......... ... 6

Port payé pour envola de 6 caisses ou
plus, ne dépassant pas un fret de 111
cents les 100 livres.
BALAIS DE PARKER GROOM CO.

Spécial. 21 livres .......... .. ... 8.25
ltideau, 22 à 28 livres.......0.00
No. 8. 34 à 25 livres ......... 10.00
Electrio, 24 & 26 livres.... .. 10.50
Carpet. 37 livres.........11.25
Somme. 21 livres........10.50
Dalay. 26 livres.........13.00
P'arker, 27 livres.........15.00
Lady Grey. 39 à 30 livres.....14.00
lleavy Warehouae, 80 livres . .11.25
Plain Warehouse, 30 livres.10.75
Prix nets; fret payé par lots de six

douzaines et plus.
THE CANADA STARCH CO., LTD.

Manufacturier des Marqjes
Edwardsburg.

Empois de buanderie. La liv.
Canada Laundry Starch (calis

de 40 livres)........0.091À
- White Glosa (caisse de 40 li-

vres), paquets de i livre . . . . 0.09%
Empois. No. 1, Blanc ou Bleu,

(caisses de 48 liv.), botes en
carton de 3 livres.......... 0.10%

Kegs No. 1 d'Empois Blanc ~.as
se de 100 livres> .. .... ..... 0.09%

Barils d'Empois Blanc No. 1 (200
livres)............010% 5

Edwardsburg Silver Glosa, pa-
quets chromo de t lIv., (se li-
vres)...........0.11%

Empois Silver Glosa (48 liv.). en
bidons de 6 livres. ..... 12

- -(36 i.....
b~otes à coulisses de 6 livres.*0.12%

Le Signe de la Popularité
Rien ne saurait indiquer plus fidèlement le degré de popularité d'un

article que le CHIFFRE DE SES VENTES. Sous ce rapport, POSTUM
établit un record remarquable.

Chaque jour, aussi, quelques nouveaux fervents de ce breuvage-céréale
vraiment délicieux expriment de vive-voix ou par lettre leur contentement et
leur satisfaction. Vous, M. l'épicier, vous pouvez facilement augmenter vos
ventes et vos profits en faisant un superbe étalage des paquets de Postum sur
vos tables, sur votre comptoir ou dans votre vitrine.

Des ventes continuelles, beaucoup
- de p-blicité-et- une vente-

garantie, voilà ce que
vousavez avecM

POSTUM
---- -- -- -



BAKERS COCOA
BAKERS CHOCOLATE

Procurent de
bons clients et

- 1.1conservent

Ce mont les produite
sur lesquels on peut
le plus compter, ven-
du. sve une garan-
tie réelle de pureté et

&tet:eezk. de qualité supérieu-
re; -préparés en conformité
avec les, lois des produits ali-
mentaires purs; ils se vendent
couramment et assurent un ra-
pide éçouilement de stock.

WALKER BAKER& &CO.Limaited
Montréoi, Canada
Dorchester, Mais.

Fondée en 1780
Llo.nce de la Comission des Vivre@

du Canada No. 11-49o

Farines Préparées
de Brodie -

Licence No 2-001.

~voines Roulées
"Perfection"
Licence No 2-034.

La Conitiont des 'VI igi a oe@di 1@8 nit@@ceia d-desous, lot EPICJERS la trouvent ploieffl
Otfilg ta 14i la res0 de e.. produits.
BRODIE & HARVIE Llmlired
Montréal T<lépb. Alain 436

Vola ille Vivante, Oeufs Frais
Pondus et Plume

Donouie pau

P. POULIN & CIE
14ARCHE SONSECOUR3, MONTREAL

Remises Promptes. pas de Cîmulgat.
Deeaudesle Pd Felapr huAt.

SIROP

Arthur Brodeur
MAN«UàA CTUDIKR

D'EAUX GAZEUSES
Spécialit6e:

MION UI
GINGER ALE

CREAM SODA
LIMN SOm

CHUmT CRAH
CHIAUPAGNE COLA

CIDR Dg POME
EAU miNERAIS

SIPHON. MTC

i35 rue Frontenac, "LHN

TENEZ EN STOCK
LES SAUCISSES

ETQUETEES

Ce & Le Enr.
Les meilleures sur le
marché et les plus
appr&iées.

Frankfurt. saucisse aux Fèveà et
Porc. Saucisse au Ris et Porc, Sau-
cisse au Sauve, Saucispon de Boule-
gne et à l'Ail] et Jambon pressé.

TOUJOURS LES MEILLEURES
Vendez-les-et ayez des cliente satis.

faits

COTE & LAPOINTEEnr.
287 rue Adam, MAISONNEUVE

MONTREAL
Tél. Lamalle OZ.

- -q

Il.-~ulm

~Im

-- -

L E ministère des Travaux publics re-
cvijusqu'à midi, mercredi,le1

avril 1919, des sotimisons pour la
construction d'un pont public en acier
sur la rivière Ottawa, entre Ottawa,
province d'Ontaric et Hull, province de
Québec, lesquelles soumissions devront
être cachetées, adressées au soussigné,
et porter mur leur enveloppe, en sus de
l'adresse, le. mots: "Soumission pour
un pont entre Ottawa et Hull."

On peut consulter le. plans, les for-
mules de contrat et ue procurer des de-
vis et des formules de soumnission au
ministère de. Travaux publics, à Otta-
wa, aux bureaux dem Ingénieurs de dis-
trict, à l'édifice Shaughnessy, 137 rue
McGill, Montréal, P.Q.; à l'édifice Equl-
tY, Toronto, Ont., et au bureau de pots-
te;- Hal..to, Ont

Un chèque égal à 10 pour cent du
montant de la moumission, fait à l'or-
dre du ministre des Travaux publics et
accepté par une banque à charte devra
accompagner chaque soumission. On
acceptera, aussi comme garantie, des
bons des emprunts de guerre du Domi-
nion, ou des bonis d'emprunts et des
-chèques pour compléter le montant re-
quis.

Remarque.--On peut se procurer au
ministère des Travaux publicm des tra-
cés bleus (blue prints) en fournissant
un chèque de banque, accepté, pour la
somme de $25, payable à l'ordre du mi-
nistre des Travaux publics. Ce chèque
sera remis ai le foumilssionnaire offre
une soumission régulère.

Par ordre,
R. C. DESROCHEetS,

Secrétaire.
Ministère des Travaux publics,

Ottawa, 3 février 1919. -

JOSEPH FOR TJLR
Fabrlcant-Papetier

Atelier- de reliure, reliure. typegr-

phi*. rel2et et gaufrage, fabricati..
de liTrels de eomptabllti. Frormule.

210 OUEST RUE NOTRE DAME

Niw Victoria Ho tel
H. FONTANU Proprlitalie

L'Hôtel demi Commis-Voyage.rs
PlAn Amedean Taux, àparir de $Loo

090E. GONTHIER M,-IL MIDOLEV
Liesci6llat'Comptable.Comptable incerperi

GONTHIER & MIDGLEY
CoffPtble. et Auditeur@

ISSUE LPRANCOIAVME - monTRaI
TliPhone MAIN 2M-I 9

adresse tUguapblque - eGONTIfLEY'

TARIFS DE LOCATION SERVICE DE NUIT AUSSI
DES CAMIONS- MOTOR CARTAGE
AUTOMOBILES (CAMIONNAGE PAR AUTO)
wile la 1- oreUptown 2009s i&." la journée

$80.00 la îem@ia 403 rue Dleury, MONTREAL

DE GOUDRON ET'
D'HUI LE DE FOIuE DE MORUE DE1

-Mattiucu
CAsE LA TOU0X

CME 1. L MATHIEU. Prop,, SHERBROOKE P. Q.
(oFabricatnt aussi les P.du Noegin. de M.taddon le meileu

s-emède contre les maux de tète, la Névralie4 tle Rhume. Fiévreux.



MODILZ No 26

C'est le moment d'installer un

Hache-Viande Electrique Hobart
pour taire du hachis ou de la saucisse. Lêconomie de
temps et de matériel rembourse le prix d'achat. Vendu
à terme. faciles, par paiements mensuels.
Il y a dix grandeurs et modèles différents dans la ligne
Hobart; de % à 6 H.P.
Ecrivez-nous pour catalogues et prix.

Mouline à café

AUSSI (Broyeurs d'os
Machines à couper en tranches

THE -HOBA~RT MFG. --CO-.
de TROY, 0HI0.

Bureaux principaux au Canada
149 RUE CHURCH, TORONTO

Représentant pour Montréal: A. W. ShelI. 440 Avenue
Mou nt Stephen. Téléphone Westm6unt 7827.

s

Sel pour que veulent
vos clients---

enjr
S rTj4

par le procédé perfection-

du vide. Bieni annoncé.

Apprécié partout.

Pa- -un-l,é4l-ff.1SF O
coule facilement par tous les temps

Si votre marchand de gros ne peut vous un appereoviainner

DOMINION SALT CO., LIMITED, Sarnia, Ont.
MANUFACTRIERS El EXPEDITEURS

Kega Silver Gloss, gros cristaux
(100 livres) .. . ....... 0.10%

Benson'a Enamel (eau froide) (40
;iv.) à la caisse.......82

Celluloid..........
Caisse contenant 45 boites en

carton, par caisse .... ....... 4.40
Empois de cuisine.

W. T. Benson'a and Co.'s Cele-
brated Prepared Corn (40 liv.) 0.11%

Canada Pure Corn Starch (40 li-
vres)............0.10%

Farine de Pomme de terre raffi-
née Casco, (20 liv.), paquets
de 1 livre..........0.20
(botte de 20 liv., %4c. en plus (ex-
cepté pour la farine de pomme
de terre)
Sirop de blé-d'Inde Marque Crown

Par caisse.
Jarres parfaitement cachetées, 3

livres, 1 douz., en caisse .. .... 4.00
Boites de 2 liv., 2 doz.. en cais-

se..............4.65
Boites de 5 liv., 1 doz., en caisse 5.15
- 10 liv., % doz.', en caisse . . . . 4.S5
- de 20 liv., 'À doz., en caisse . . 4.80
(Les bottes de 5. 10 et 20 liv. es ont

une anse en fil de fer).
Barils, environ 700 livres ... 0.0694
Demi-baril, environ 350 livres .. 0.07
Quart de baril, environ 175 liv. .0.0714

Conditions: net, 30 jour.
Lots de 6 bottes et plus, fret payé

Jusqu'à 50 cents par cent. Le sur-
plus sera marqué sur la facture.
Seaux en bois de 2 gals., 25 liv.

chaque............2.15
- - - 3 tals., 38%3 liv., cha-

que..............3.25

--- gals., es
que....... ...
Sirop de Blé-d'Inde.

White.

liv., cha-
.5.. . . .25

Marque Lily

Par caisse
Boites de 2 livres , 2 douzaines .6.05

Boites de 5 livres, 1 douzaine. . .5.65

Boites de 10 livres, 1-2 douzaine. 6.35
Boites de 20 livres, 'À de douzaine 5.30
(Les bottes de 5, 10 et 50 livres ont une

anse en fil de fer.)
Fret payé pour 5. caisses de sirop ou

250 livres, pour 10 boites d'empois ou
10 boites assortie, de sirop et d'emn-
pois jusqu'à toute station de chemin
de fer dans les provinces de Québec
et d'Ontario à l'est ou au sud du Mault
Sainte-Marie, Sudbury. North Bay et
Mattawa et Jusqu'à tous les ports des
lacs pendant la saison de navigation.

Conditions. net 30 jours. Pas d'eu
aompts pour paiement dAvane&..

BORDEN MILK CO., LIMITED
MONTREAL

Liste de. prix pour l'est de Fort Wil-
lhan, (cette dernière ville comprise).
dans les provinces d'Ontario, de QuA-
bec et Maitimes.

LAIT CONDENSE
La cailme

Marque Eýagle. 43
,boites .... ..... 9.25

-Roindeer. 48
biottes .......... 8.96

- Silver Cow,
~,48 bottes .. .. ... 8.40

-"Gold @eal"
et Opuritym, 48

bottes.. ....... 8.25

Marqus Mayflower, 48 boites . .. 8.26
- 1"Challengtd, "Cbovsr", 48
bottes.......... ... 7.76

Lait Evaperé
M1arques St-Charlos,

jersey, Pieuse,
tttA *f4 Hotel». 34 bottes . . .0.81

S"Taîl". 48 bottes ... 76
_________ "Fmily", 48 bottes 8.71

'Smali", 48 bottes . . .3.90
CAF£ CONDEtSE

Marque Reisder. "Grand e", 34
bottes.......... ... 26

Marque Reindeer, "Petits". 48 boi-
tes............ 0.10

Marque Regal, 24 bottes... ... 90
Cacao Marque Reladeer-

24 grandes bottes ...... .. 0.35
Cacao Marque Rhindeer. petites

bottes...........8.60
L. CHAPUT, FILS £CIE, LTEE.

Montréal.
Ula I M US"

Thé Noir. Ceylan et Indien
Etiquette Rouge,* paquets de 1 Il

vre, c-s 30 livres, la livre .... 0.5U
Etiquette Rouge, paquets de %li-

vre, c-s 30 livres, la livre .0.88
Etiquett.- Rouge. païluets liUvre,

c-s 29 % livres, la livre...... .086
Etiquette Argent paquet de 1 livre.

c-s 30 livres. la livre.....0.65
Etiquette Argent paquets de 16 Uiv-

vre, c-s 80 livres, la livre . . .0.11s
Etiquette Argent paquet. de %~

lvre c-s 29'4 livre. la livre...0.87
IlRla M 1muSa

Thé vert Naturel, noen 0619F6
Etiquette Rouge, paquets de' i 1-

vre, o-s 30 Uives, la livre..... 8

pis-
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E. W. GILLErT 'CO., LTD.

Lise de prix revis".

AVIS.-I. Les -rizcu-
té@ dans cette lite sont
pour marchandises aux
pointu de distribution de
gros dans Ontario et
Québec. excepté là où
des lies tpéct#Jee de
pix élevés en, ten vi-
gueur, et li4 Jknt itujein
à varier M*fl. &vin.

Levain en Tablettes
" Royail"

Caisse le paquets, à la calse. ... 1$l.70

Poudre à Pite
Magie

$un0 La dos
6 doz. de 2 ox. .80.85
4 dos. de 4 os.. 1.35
4 dcx. de 6 oz.. 1.80
4 dos de 8 oz.. 2.85
4 doz. de 12 oz. 2.90
2 dos. de 12 cx. .3.00
4 dox. de 1 lb.. 8.70
3 dos. de 1 lb.. 3.80
1- dcx. de 2% lbn. 8.90
% dcx. de 5 lbe...16.10

dos. delo 6 J la

1 c. de 16 oz. t 10.40

Vendue on canoete seulement.

Remise spéciale de 5%y, accordée sur

ton commande. de à caisses et plus de

Is Poudre à Phte "ai"

PARFUMEE DE
OILLETT

La cals».
4 dos. à la caisse 5.85
à caissês.... .. 5.75L 56 caisses ou plus 5.70

Soda "Magie" 1
No. 1 caisse 80 Pa-

quets de 1 lb.. .4 .80
6 Mlises ....... 4.75

~ Pé33I(% No ô caisse de 100
paquets de 10 os.

Sase.... .:..5- .3p

So»b Bicarbonate de Sou.
un de supérieur de

% MA 5 Gillett"
W ~ Caques de 100 livres.
- - par caque .. .. 5.70

Barils de 400 livres, par baril.... .16.10
Crème de Tartre "GiiIett"

'À lb. pqte papier. La dos.
(4 dos. #à la caisse) 3.5

%lb. pqta de papier (4 dos.
à la caiss).. .. ... 60

%lb. Calsse avec couvercle
vissé (4 dcx. à la caisse)

.765
Par cçoiue

4 doz. pqts 'À lb.Asot;. 2.0
2 dcx. pqts % lb. Asri .. 70

5 lbo. canistres carrée.s( doux.

la lib. dans la caisse).....1.18
10 lbo. calas. en bois......1.10

25 Ibn seaux en bcis . .1.10

100 Ibm. en barillets (baril ou plus) 1.07

Nouveaux prix du S 'ode Caustique de
Gl.tt

F'ranco dans Qué-
bec et Ontario

La livre
Seaux en bols, 25 livres.. ..... 0.12%
Seaux en bois. 50 livresa.... ..... 0.13
Caisaes on lools, 50 livres . .. 0.11
Canistres 5 livres. ..... 01%
Canistres 10 lvyea........
Barils en fer, 1iC livres.....0.11%
Barils 400 livres.. .. ....... 0.10%

JELLO
Fa.it au canada

Caisse assortie, contenant 4 doux. 5.40
Citron, caisse de 2 douz......2.70
Orange, caisse de 2 douz......2.70
Framboise, caisse de 2 douz. . .2.70

Fraises, caisse de 2 douz. ..... 2.70
Chocolat, calmes de 2 doux.. . 2.70
Cerise, caisse de 2 douz......2.70
Vanille, caisse de 2 douz......2.70

Poids, 8 livres par caisse. Tarif de
fret, 2iême classe.

POUDRES DE CREME A LA GLACE
JELL-O

Faites au Canada

Caisse assortie contenant 2 douz. 2.70
Chocolat, caisse de .2 douz......70
Vanille, caisse de 2 douz......2.70
Fraise, caisse de 2 douz......270
Citron, caisse de 2 douz.......2.70
Sans essence, caisse de 2 doux. .... 2.70

Poids, Il livres à la caise. Tarif de
fret, 2ième classe.

LES TRIBUNAUX (suite)
JUGEMENTS EN COUR DE

CIRCUIT

L. Latulippe vs J. E. Allié, Pierreville,
$45.

Mme B. Deslauriers et vîr vs Ls. May-
hew, Verdun, $39.

E. J. Margrat vs Andrew Shearer,
Westmount, $49:

J. A. Dorais vs Paul Quiry, Verdun,
$11.

R. Boissy vs Chs. Adamis, Saint-Lam-
bert, $55.

JUGEMENTS EN COUR-SUPE-
RIEURE

Isaac Lahitt vs Ogilvie Flour Milîs
Co.. Ltd., Montréal, $1,29l'.

Howard Murchie vs Gus. Pearson,
Montréal, $62.

C. E. Gagnon vs Ovide Brassard, Mont-
réal, $425.

Jtulia Rocheleau vs Ovila Charbon-
neau, Côte -des-Neiges, Ire classe.

L. Moquin et aI vs Wm. Karp, Mont-
réal, $186.

Westmcunt Motors Ltd vs John Mer-
row, Montréal, $217.

A. P. Simnar vs Anna Poole Beardsley,
et Mme A. P. Simar, Montréal. $199.

M. Paiuette vs HenrI Paquette, Mont-
réal, $463.

H. Hébert & Co. vs Jos. Payette,
Montréal. $176.

Banque Nationale vs J. A. Ribeau.
Sainte-Anne -de-Believue, Marepllin

Pilon, Lachine et succession 'Joe.
Dubreuil, Sainte Anne -de-Believue,
$7 00.

Thos. Davidson Mfg. Co. Ltd vs J. M.
Lemieux, Charney, $132.

Cie Auvents Marchands Ltée vs T. P.
Tansey, Montréal, $229.

O. B. Meunier et Cc. vs A. L. Beau-
lieu, Montréal, $150.

Camille Martel va Alfred Giroux, La-
chine, $408.

Larivière Inc. va W. Lachance, Shawi-
nigan, $131. !ý3.

E. Gauthier vs Wm. G. Cole, Mont-
réal, $61.

Royal Trust Co. vs U. H.L Dandurand,
Montréal, $347,267.

Jos. Coulombe vs J. E. Belavance, Bic,
$145.

Appleford Coun. Check Bock Cc., Lad.
vs J. -B. Picard, Montréal, $189.

A. Racine Ltd vs vs L. iCauffman.
Montréal, $2.732.

J. Solomon vs Samn Sem Goidenberg,
Montréal, $107.

Ind. Land-Co. of Montreal, Ltd vs P.
Gravel, Montréal, $1,390..

G. W. Faust vs D. Joron, Montréal.
$300.

,G. W. Faust vs Jos. Dupuys, et Vict.
Lefebvre, Montréal, 4e classe.

C. P. R. vs Standard Steel Co., Ltd,
Montréal, $1,166.

J. M. Hill vs J. B.,Corciran, Montréal),

Tnt. Harvester Co-.,. Ltd. va F. Taillon,
Saint-Guillaume, $1,380..

Jos. Verville vs R. Bonneau, Montréal,
$118.

Lamnontagne Ltd vs P. IL Marcheldon,
Makanik, $710.

Montreal Star Publlshing Co., Ltd vs
Léon Archaxnbault, Montréal. $254.

Slater Shoe Co., Ltd vs H. Cl.ark,
Montréal, $400.

J. H. Geoffrion vs P. E. Viau, Mcnt-
réal, $220.

Florida St-Amour vs Imperial Tobac-
co Co., Ltd., Montréal, $500.

Aima Nadeau va J. A. Lachapefl1%
Montréal, $1,03.

Latour et Guindon vis Virginie. Gibou-
ieau, Montréal, $1,027.

J. L. Sabbath vs Ovide Brossard,
Montréal, $311.

E. E. Roberge vs Montreal Locomao-
tive Works, Ltd.,. Montréal, $500.

VENTES PAR HUISSIER
J. L. Viau, Chas. Desjardins et vir.

15 février. 10 a.m.. 2276 Ontario,
Lauxon.

Hamilton Co., W. B. Glimour. 16 fé-
vrier, il amn., 366 SaInte-Cathsilieè-
Ouest, Latontaine.

G. A. Archambs.ult, Donat ValiQuette.4
17 février, 1 p.m., 888e Saint-André,
Coutu.

w. H. Pauzé, Ovila Charibonneau, 13
février, 10 a.m., 1324 Côte des Nei-
ges Road, Coutu.
À.H. Delsnd, S. Beauchamnri 16 fé-
vrier. 10 a.m., 501 Rtachel Est, Des-
roches.

M. Selony, M. Goldford, 16 février, 10
a.m., 1144 Slaint-Urbain, Robitalle.

Julia Burdge et vir,.Mme L. Véilue.
Arthur Gaudet, 17 février, 10 a.m.,
554 Parc Lafontaine, Coutu.
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La réputation de Heinz pour la pureté,
la propreté et la réelle valeur nutritive

garantit la qualité des

Fèves Rôties de

HEINZ
Servez-vous des cartes d'annon-
ces pour faire un étalage de ce
produit alimentaire sain et nour-
rissant et recommandez-le A vos
clients.

FEVES ROTIES AU LARD ET A LA SAUCE
AUX TOMATES.

FEVES ROTIES AU LARD SANS SAUCE
AUX TOMATES

FEVES ROTIES A LA SAUCE AUX TOMA-
TES SANS LARD

Tous les produits Heinz vendus au Canada sont
empaquetés au Canada

Voulez-vous gagner
de l'argent extra?

Nous vous en fournissons le moyen. Nous payons
25e et plus pour chaque rapport.relatif à la- cons-
truction nouvelle dans votre localité.
Pour gagner cet argent, il suffit de nous envoyer
les renseignements suivants concernant les pro-
jets de construction dans votre région: 10 Nom et
adresse du propriétaire et de l'entrepreneur gé-
néral; 2o Coût approximatif de la construction;
3o A quoi est destiné l'édifice; 4o, Les matériaux
à employer pour sa construction; 5o Qui achète
les matériaux; 6o Si le travail est commencé, à
quel point il en est.
C'ést là un travail que chacun peut faire sans
nuire à ses affaires courantes et une source de
profits que nul ne doit négliger.
Bien entendu pour que l'information fournie ait
de la valeur pour nous, il ne faut pas qu'elle nous
ait déjà été fournie d'autre source.
Profitez de notre offre elle est avantageuse.

McLean Daily Reports, Limited

est tn nouveau

FAUX COL
ARRow

de fènne 4justable
Cluett, Peabody & Company of Canada, Limited
MONTREAL TORONTO WDnNIFEG VANCOUVER
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1NCORPOREE 1155

~BANQUE MOLSO0NI
Capital Vers... .. 4,0000
Tonds de Réserve.....480,000

SIEGE SOCIAL - MONTESAL
97 succursal'es dans les principales villes

(111 Canada. Agents et Crnribnnianaé dAa,%a
leq principales villes des Etats-Uzlà et dams
tntis les pays du monde.

Edward 0. Pratt, géliai 96"

il

ID II
LA BANQUE NATIONALE

FODEIN 1860

Capital autoriaé . . . . .. Ple
Capital vere. . . . . . . ... U OO

Notre eervlo. de billets circulaires pour voyageurs
9raivallerï tZbii -à-" doniié - tlsfuton --à toua- -nue-
cliente; nous Invitons le public à as prévaloir dee avan-
tages que flous offrone.

Notre bureau de Pari.,
14 RUE AUBER

est trèa propice aux voyageurs oanadiene qui visitent
l'Europe.

Nous effectuens iae virementa de fende, leu rembeur-
semnonta, iee encaissements, les crédite oemnurolaux on
Europe, aux Etats-Unie et au Canada aux plue bau taux.

Noya Scotia Steel & Coal Co,
LIMITE

MANUFACTURIERS
ACIER an BARREZ MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES, TRANSMISSION$ en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER juequ'à 48 pause@ de large,
RAILS en «T" de 1, 18, 28 et 40 dvres la verse,
ECLISSES, ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS
DE FER.

GROSSE PIECES DE FORGE, UNE SPECIALITE
Minés de Fer--Wabsaa4 Teremeuv&--Mlnea * d charbon.L
Hanta-Fourneaul Fours à ]ierbère à Syfney Minea,

N.-. Lminir, orge et Atelier de Pinseage
0New-Glasgow (.n)

Bureau Principal: New Glasgow <N.-E)

SAVOIR FAIRE SES ACHATS EST UN
GROS -AGENT DE SUCCES

DANS LE COMMERCE.

En consultant les annonces qui figu-
rent dans le "IPRIX GOURANT" vous
obtenez les adresses des meilleures mai-
sens oÙ vous approvisionner au mieux
de ves iatfrks .

.............. -ýWwýv ...........

B3ANQUE PROVINCIàALE
DU CANADA

CAPITAL AUTORISE ........... 82.044.009
CAPITAt PAYE ET SURPLUS (au 81 déi-. 10171 1.799.00
ACTIF TOTAL: au-delà de ....... 11.406,048
82 Succursales dans lea Provinces du Qubec e Ota et du

Nouveau Brunswik
CONSEIL D'ADMINISTRATION:

Préident: Hoorable Sir H. LAPORTE. C. P.. de la maison Lapcete
Martin limitée, administrateur dlu C r iit foncier franco-
canadien.

Vice-Présdeont: W-l' CARSLEY, capitaliste.
ViceaPuéadet: TANCREDE BIENVENU, administrateur Lake

of tb. Woods Mlfling Co., llmited.
M G-M BOSWORTH, président de la "Canadien Peclfic Ocean

Serv:ces Limited."
Honorable NEMESE GARNEAU. C. L.. ex-ministre de l' auicul-
urZ Conseiller Législatif de Québmc président de la Cie de Palpe

dicoutlmi.
M. 0 B--fenucbhmln. président de la Librairie Beauchemin 116e.
M.:M CHEVALIER. directeur général Crédit foncier franco-

canadien.

BUREAU DE CONTROLE
(Commissaires-ceneur)

Président: l'bon. tir ALEXANDRE LACOSTE. C.R.. ex-juge en
chef de la cour du banc du roi.

Vice-Président: L'HON. N. PERODEAU N. P. Ministre sans
W&portefeuile dans le gouvernement de àée.amnsrtu

"Montrel Ligh t Heat & Pouer Co.. Ltd.*'
M. S-J-B. ROLLAND, présidant de && Cie de Papier Rofland.

BUREAU-CHEF
Dlrecteuz.général, M. TANCREDE BIENVENU.

Secrétaire, MJ.-ATURCOT Inspecteur en Chef.
Chaf Département de Crédit. Iset M.-M. LAR SE,

Md. C.-A. ROY InPcerÏ,< ALEX. BOYEI
--- Auditeurs iepeémtn!e-clinr,

M. ALEX. DESMARTE AU. Montréal M.J. A.LARUE, Québa

BANQUE D'HOCHELAG;A
Fondée en 1874.

Capital autorlsé..................... $10,000,000
Capital versé et fonda de réserve ..... 7700,0
Total de l'actif .................. 44«500,000

DIETUR8 :
Messieurs J.-Â. Vaillanc6urt, président;

I 'hon. F..L. Béique, vice-président;
A. Turcotte, E.-H. Lemay, l'hou. J.-M.
Wilson, A.-A. Larocquç et A.-W. Bon-

Der.
Beaudry Lem ' n, gérant général.
Yvon Lamarre, inspecteur.

SIEGE SOCIAL: MONTEJCAL (1U2 rue Et.Jasques)
Bureau Principal: 95 rue St-Jacquu

F.-G. Leduc, gérant.
187 Succursales et Agences; au Canad

-02 Bureaux de Quarter-
Tout dépôt D 'UN DOLLARÀ ou plus ou-
vre un compte à liBanque sur lequel ust
payé deux fois par année un int6ét au
taux de 8% l'aM

La Banque émet des LETTRES DE CRUDIT CIIR-
CULAIRES et MANDATS pour les voyageurs,
ouvre des CREDITS COMMERCIAUX, achète
des traites sur les paya étrangers, vend dès tei
ques et fait des PAIEKMT TEUMIÀME-
QUBS sur les principales villes du monde; prd
un soin spécial dus eneaseet qui lui §eMt
eonfiés, et fait remise promptement au plus bau
taux de change.

Vol. XXXII-Nol



Vol. XiXIINo 7LE PRIX COURANT, vendredi 14 février 1919

Assurances et Cartes d'Affaires

Automobiles
L'incendie, l'Eiploiont le Vol,

le Transport, la Respons-
bWÉ6t Publique, la Col-

îon, 1l8 Dommages
mat&"el à

VIE, BRIS DE GLACES
Accident., Maladiee, Vol,

Attalagu
Responsabilité de Patzon

et Publique,
Garatie de Contrat.

cautionnements lUdClcles
Fidélité du EmploydL

LA PREVOYANCE
189 rue &t-Jacques, Montr6al

J. C. Ggé
DirecteurGérnt.j Tel. Main 1626

ESINHART & EVANS
Courtiers t<Aeurmno.

-urau---

EDIFICE LAKE 0F THR WOODS
89 rue B.-Saorement

Téléphone Main 888 MONTREAL

$5,000
de

protection pour votre maison

+ plus +

$50 par moils
d'indemnit6 pour vous-mêime

NOTRE NOUVELLE

POLICE D'INDEMNITE
SPECIALE

ne lais». rien au hasard

Demandes-nous des renseignemen ts

CANADA LIFE ASSURANCE
COMPANY

Bureau principal, -TORONTO

La Compagnie d'Assurance

Mutuelle du Commerce
Contre l'incendie

Actif............ 1,151,243.57
DEPOT AU GOU-

VERNEMENT .. .. $6,.0
-Bureau principal:-

179 Ou@ Girouard, S.- Hyacinthe

Bureau Principal
an lsde la tue Dorchester ouest

etl@vnue Vnton, MONTREAL
DIRECTEURS:

J.-Garldner Thonepson, Prési-
dent et directeur gérant, Le-
Win Li*ng, Vice-Président et
Secrétaire; U. Chevalier; A.-
A..-G. Dent, John Emo, Sir

~~ Alexandre Lacoste, Wm. Mol-
Bon Macpherson, J.-C. Rim-
mer, Sir P'rdérlc WIUIams-
TaYIor, IL.D, J.D. Simpson,
Sous-Secrét

Assurance Mont-Royal
Compagnie Indépendante (Incendie)

17 rue 8.-Jean, Montréua
l'bon. ]E-B. Rainville. Président
P. J. Perrin et J. R. Macdonald,

gérants conjoints.

main 7088

PAQUET & BONNIER
Comptables Liquidateurs, Audi-
teurs, Prits d'argent Collection

Chambre 801
no0 st Jacques MONTREAil.

L.-R. MONTBRIAND
Arohitecte et Meeureur,

280 rue 8.-André, Mont"éa.

Solide Progrès
Des méthode@ daffaime moder-
nea. soutenues par un record. lu-
Interrompu de traitements équl-
tables à régerd de se dites-
teuru de polices,ý ont acquis à la
Sun Life of Canada un progrès
prénoménal.
Les assurances en force ont plus
que doublé dans len sept derui4-
res années et ont plus que triplé
dans les onze dernières années&
Aujourd'hui, elle@ dépassent de
loin celles de toute compagnie
canadienne d'auranoe-vle.

WESTERN
ASSURANCE - CO.

Fondée en 1881
ACTIF, au-delà dle.. . .. 1.54M,000

Bureau Principals TORONTO
(Ot.).

W. B. MEIKLi
Pr6sident et gérant générai
C. C. FOSTER. Secrétaire

Succursale de Mentr4als
61, RUE SAINT-PIERRE
ROBT. BICKLERDIKE, géraat

BRITISH
COLONIAL
FIRE INSURANCE

COMPANY
MONTRÉAL

Capital Autorisé
$2 ,000,000.00

Capital Souscrit
$1 ,000,000.00.

Capital Versé
$247,015.70

Actif $1,0199177.68
Passif (Réserve)

$139,9l1.62
Tbrodoe Meunier, Directeur'

B. A. Cbarieboiù, Sou-irecteur

GARAND, TERROIJX & CIE
Banquiers et Courtiers

48 rue Notre-Dame 0., Mentréal

Maison fondée en 1870

AUGUSTE COUILLARD
IMPORTATEUR DE

Ferronnerie et Quincaillerie. Verres
à Vitres. Peinture, etc.

Spécialité: Poêles de toutes sortes
Nos M3 a MU rue IL-Paul

ventes Il et14 S.-Aam" MONTREAL

La maison n'a pas de commis-voageure
et fait bénéfi el cliente de ceteéo-
mnie. Attention toutespiciale aux cm

Lmandes par la malle. Meniur lus ma-chamds de la campagne seront toujours
servis au plus bas prix du marché.

GAGNON & L'HEUREUX.
COMPTABLES, LICENCS

<CHARqTERED ACCOUNTANTO)
Chambres 815, 8-16, 817, Edifle

Banque de Quaébe
Il Place d'Armee, MONTR BAL

Téléphone Bell Main 401.
P.-A. GAGNON, C.A.

.LARTHUR L'HEUREUX, C.A.
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Table Alphabétique -des Annonces
American Everready . 13
American Pad & Tex-

tile.......18
Assurance Mont-Royal 49
Association de Bras-

seurs.......32
Auer Light Mfg. Co. .19

Baker (Walter)....44
Banque d'Epargne .. 50
Banque d 'Hochelaga .48

Banque Nationale. .. 48
Banque Molson. .... 48
Banque Provinciale. 48
Banwell Hoxie .. .. .. 21
Barnett Co. .... ... 14
Brandram-Henderson. .

Birkett & Sons.. .. .. 22
Bowser......40
British Colonial Fire .49

Brodeur, A. .. .. .... 44
Brodie & Harvie ... 44

Buling on Wndsor
Blanket .... .... 20

Canadia Life Assurance
Co........49

Canada Export and
Transp.. .. .. .. .. 38

Canadian Postum Cere-
ai........43

Clianiberlain Medicine
Co.........41

Ciu rch & Dwight . .38

Cie d'Assur'ance Mu-
tbelle du Commerce 49

Clark, Wm... .... . .42
Cluett, Peabody .... 47
Connor Sons, John 16
Connors Bros. ..... 34
côté et Lapointe . .44

Couillard, Auguste .. 49

Dennis Wire.. .... 19
Dominion Battery Co. 8-9
Domn. Canners (Ltd.). 37
Dominion Cartridge

Co. .... .... .... il1
Dominion Sait. ... .. 45
Duf fy, J. J. & Co. .. .. 42
Dowswell, Lees & Co. 10'

Eginhart & Evans. .. 49

Fontaine, Henri . .44

Fortier, Joseph . .44

Frothinghamn & Work-
mian.. .. .. Couverture

Gagnon & L'Heureux. 49

Garand, Terroux & Cie 49
Georgia Turpentine .. 14
Gillett, E. W.. ..... 34
Gloodyear Ruhber Inc. 3
Gonthier & Midgley .. 44

Heinz.... .. 47
Hébert, L.-H ........ 17
Ilobart Mf g. Co....45
Hlobbs.......15

Imperial Tobacco. 23
Internation Time..

Jonas & Cie, H....39

La Prévoyance . .49

Leslie & Co., A. C. . .. 18
Lewis Bros. .. . ... 6
Liverpool-Manitoba ».49
London Boît....22

Matien(Ci.J.L~) 44
MeArthur......18
McArthur, Irwin, Ltd. 4-5
Meakins Brush Co.,

Ltd........7
MacLean Daily Reports 47
Ministère des Travaux

Publics .... ..... 44

Montbriand, L.-R. ... 49
Motor Cartage.. .... 41
Mutual Life Ins. Co. . . 33

Nova Scotia Steel Co. 48

Ottawa Paint Work .
... . .Couverture

Parker Broo%~Co.41
Paquet et Bonnier .. 49
Pedlar People Co.. .. 21
P. Poulin & Cie .. .. 44
Prévoyants (Les) du

Canada.. .. .. Lecture
Ramsay & Son .. .. .. 19

Sherwin-Williams Co. .7

Spielman Agencies .. 12
Stauntons, Ltd....21
Steel of Canada ... 15
Sun Life of Canada .. 49

Victoria Paper & Twine
Co., Ltd. .... .... 42

Western Ass. Co. .. .. 49
Williams Co., J. H. .. 22
Wisintainer, L. E.&

Fils.........18

PATRONS
QUI LIREZ CES LIGNES

N'est-ce pas que vous verriez avec une grande satisfaction que l'augmentation

de salaire que vous donnez à vos employés soit en partie placée par eux à

L'EPARGNE?
Encouragez-les de toutes vos forces à cette bonne pratique et soyez persua-
dés, que vos employés économes seront les plus fidèles.

-LA-BANQUE--D'-EPARGNE-
DE LA CITE ET DU DISTRICT DE MONTREAL

fondée pour eux,. leur donne la sécurité la plus certaine et, leur réserve tou-
jours le m~eilleur accue'1.

A. P. ESPERANCE,
Gérant-Général.
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la garantie
QUAND vous vendez de la Peinture Anglaise B-H, vousvous épargnez le trouble d'argumenter sur sa qualité.

Collée visiblement sur chaque boite, se trouve l'Eti-
quette de Garantie, signée par le président de Brand-

ram-Henderson Limited, qui écarte tout doute sur la qualité
de la'

Peinture 70% de Blanc de Plomb Pur

"A glis . ,, . 30%/, de Blanc de Zine PurBae100% de Peinture Pure
Indiquez la garantie. Mieux encore, mentionnez l'un de vos
clients qui a employé la Peinture "Anglaise" B-H pour sa
maison. Vous pouvez être sûr qu'il en fera les plus grands
éloges, comme tout autre qui s'est servi de la B-H.

En dépit de sa qualité supérieure, vous pouvez vendre la
Peinture "Anglaise" B-H à un prix aussi bon marché qu'au-
cune autre ligne supérieure et faire autant de profit.

Considérant ses avantages de qualité et son égalité de prix,
la Peinture "Anglaise" B-H semble être toute indiquée com-
me la ligne logique que vous devez tenir. Et si vous ajoutez
à cela la publicité soutenue faite pour la Peinture "Anglaise"
B-H, les raisons deviennent sans réplique.

S'il n'y a pas d'Agent B-H dans votre ville, saisissez-
en l'opportunité. Ne la laissez pas échapperi Ecrivez
de suite à notre succursale la plus proche of permet-
tez-nous de placer sous vos yeux notre Intéressante
proposition.

i L

~5RANDRAM-MENDERSON
MONTRtEAL. MALIFAX *T,.OHN TORONTO WINNSPEG

VANCOUVERCA&.GARV EDMONTONMEDICINE HAT!
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comme un Sourire, elle ne s'efface pas

QUELQUES*
NOUVELLES

Vous savez sans doute que la GUERRE
est finie, mais vous IGNOREZ peut-être
que l'assortiment de peintures et vernis
O.P.W. n'a pas son égal. Vous AIMERIEZ
à SAVOIR, probablement, que nous distri-
buons pour 1919 ce que l'on peut consi-
dérer- comme la perle--des flendriers et-
que vous pouvez en obtenir gratuitement
sur demande.

Rappelez-vous que vous ne prendrez
qu'une minute de votre temps pour vous
METTRE AU COURANT de l'excellence
de notre peinture.

PROFITEZ
DE L'OCCASION

PRESENTE

Veuillez]en prendre
note en demandant des
calendriers, veuillez
nous dire si vous les
voulez en Français ou
en Anglais car nous
avons les deux.

OTTAWA PAINT WORKS LIMITED
TORONTO OTTAWA VANOUVER
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