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LEAamPERkRINS

l.a Sauce Worcestershire d'Origine Authentique

"La Favorite de l'UDivers"
Hj~,Employée et préférée dans tous pays civilisés du globe.

Imitée partout, mais
jamais égalée.:-::

J. M.Douglas &Co.
MONTREAL,

Agents Canadiens.

(INDEX D)ES ANNONCEURS, PAGE 29>
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Les Essences préfétées sont les

Essences Culinaires de Jonas.
Renouvelez votre Stock:

JONAS'
TRIPLE

CONCENTRE

1 oz.

2 oz.

Prix par
Grosse

$10.00

18.75

JONAS'
TRIPLE

CONCENTRE

2 oz.
4 oz.
8 oz.

16 oz.

l'riz par
Grosse

$ 22.50
40.00
75.00

144.00

JONAS'
ROYAL

QUINTESSENCE

4 oz.

8 oz.

1 riz p.,r
Grosse

S45.00

90.00

"ANCHOR"
PUR

CONCENTRE

Prix par,
Grosse

$12.00
21.00
36.00
72.00

"SOLUBLE"

2 oz.

4 oz.

8 oz.

16 oz.

Prix par
Grose

$ 9.00

15.00

27.00

51.00

"LONDON"

Prix par
GrOse

1 oz. "London" 86.00
2 oz. " 9.00

"GOLDEN
STAR

Double Force

2 oz.
4 oz.

•8 oz.
16 oz.

Prix par
Groa.,e

s 9.00
15.00
27.00
51.00

JONAS'
ROYAL

QUINTESSENCE

Pris par
Grasse

S23 50
26.25
45.00
80.00

n .

Essences de Jonas, en bouteilles, Jarres, Barillets et Barils pour Confi-
seurs, Fabricants de Crème à la Glace, Etc., Etc. Prix $6.00 à $12.00
le gallon, suivant qualité. Qualités Spéciales et Prix Spéciaux par Contrat.

389 et 391 Rue St-Paul,

HENRI JONAS à CIE.,
FABRICANTS

MAISON FONDÉE EN 1870.
- s s s s
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à la Ibs
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1.25
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3.00
3.50

- - Montréal.

\'ol]. X1.\Xl - Nc, .if



Vol. XLVI- No 46. LE PRIX COURANT, Vendredi, 14 Novembre 1913. 3

MON 'AL
BILO H.2QUE

Savez-vous que nombre de vos clients
sont

RETENUS
par le prix élevé des viandes et que les
Fèves Cuites en sont devenus les substi-
tuts populaires ? Les Fèves Cuites comme
le sont les FEVES CUITES, MAR-
QUE SIMCOE, contiennent autant de
nourriture, par boîte qu'il y en a dans une
livre .de steak de boeuf. Nous sommes
les créateurs- de la boîte 3's pour les Fa-
milles--LA BOITE QUI CONTIENT
PLUS DE FEVES A UN PRIX
MOINDRE,

Demandez notre nouvelle "Pancarte"
Simcoe.

DOMNION CANNERS, Limited
HAMILTON, CANADA
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BRIND
CORN

Le Sirop
-ý de Blé d'inde

Marque CROWN.
La Table d'Hôte des Enfants

EST

"La Marque Crown et du Pain"

Suggérez seulement cela aux Dames, qui se demandent ce qui
est bon pour les petits, par cette température.

Les ventes de "Marque Crown" prouvent amplement la
qualité supérieure de ce produit alimentaire pur.

Vos clients de "Marque Crown" sont des amis pour la vie.

Avez-vous l'article sur vos Rayons ?

The (anada Starch eo. Limited.
Manufacturiers des Marques EDWARDSBURC.

)NTREAL TORONTO CARDINAL BRANTFORD CALGARY VANCOUVER

Vol. XLVI - NO 46.
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PRIX COURANTSDans la liste qui suit, sonît comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées en caractèrepoirs, ont l'agence ou la représenîtation directe au Canadla, ou que ces maisons manufacturent elles-niêmes. Les prix indiquée le sont
n'après les derniers renseignemeîrnts fournis -par les agents, -représentants ou manufacturiers eux-mêmes.

WALTER BAKER & CO., LTD.
La lb.

Chocolat, Prime No
i, bte 12 lbs., pains

de i lb. et i lb. 0.34
Chocolat à la Vanille,

- bte de 6 lbs. 04
German'a Sweet, i
s. et i bte de 6 lbs. 0. 26
Breakfast Cocoa, bte
de 1/5, J. i, I S., 12
lbs. to box et 5 lbs.
tins. 0.39
Chocolat sucré, cin-
quième bte 6 Iba.

pains de 1/5 lb. 0.21
Chocolat sucré, Ca-
racas, bte de 6 lbs. 0.32

Rtegtsered* Falcon Cocoa (Soda
Trade-Mark chaud nu froid), btes

de 12 lbs., i IL tins. 0.34
Caracas Tablets, cartons de 5c,

40 cartons par boite 1.25
Chocolat sucré, Auto, bte de 6 lbs. 0.32

Ces prix sont F.O.B. Montréal.
BRODIE & HARVIE, LIMITED.
Farines préparées de Brodie La doz.

Red XXX pqts de 6 lbs. 3.10
Red XXX pqts de 3 lbs. i.6o
Crescent pqts de 6 lbs. 2.90
Crescent pqts de 3 lbs. i.50o
Superb pqts de 6 lbs. 2.70
Superb pqts de 3 lbs. 1.40
Buckwheat pqts de 3 lbs. i .6o
Buckwheat pqts de 6 lbs. 3.10
Griddle-Cake pqts de 6 lbs. 3.10
Griddle-Cake pqts de 3 lbs. i 6o'

Cartons contenant i doz. paquets dt ô
lbs. ou i.doz. PaLqucts 3 lbs., sans charge
extra.

L. CHAPUT, FILS & CIE,
Montréal.

Thé Noir Ceylan "Owl" La lb.
No 5, 1 lb. 30 Ibe. par cse 20C
No 5, 4 Ili. 30 Ibs. par cse 21c
No bo, i Ilb. 30 lbs. par cse 26C
No io, i IL 30 lbs. par tse 27C
No 15 1 IL 30 lbs. par cse 32C
No 15, 1 lb. 30 lbs. par cse 33c
NO 30, 1 IL 30 lbs. par cse 40C
NO 30, 1 lb. 30 lbs. par cse 41c

Thé Vert Ceylan "Owl" La lb.
No 5, 1 IL 30 lbs. par cse 20c
No 5, 1 IL 30 lbs. par cse 21C
No 10, 1 s. 30 lbs. par cse 26c
No '0. 1 s. 30 lbs. par cse 27C

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

lb., $3.00.
Caisse, i2o paquets de i

~ODAlb., $3.00.
Caisse, 30 pqts. i IL et

XKIM6SD 6o pqts. f IL, $3.00.
Caisse de paquets de 5c, contenant 96

paquets, $300.
LA CIE P. CLICHE, LTEE,

Manufacturiers de Balais.
Bureau p>rincip~al et manufacture:

Beauce jonction.
Bureau de Mintréal: iooB Ave Papineau

Doz.
Balais Royal, 6 cordes$50

Beauce, 5 cordes 4.75
Roseau, 5 cordes 4.50
Cliche, 5 cordes 4.25

" Blériot. 4 cordes 3.75
Chaudière, 5 cordes 3.60
Econome, 5 cordes 3.45

Magie, 3 cordes 3.00
Bon marché, 4 cordes 2.70
Spécial, 3 cordes 2.30
Spécial, 3 broches 4-50

D)ix cents par douzaine seront chargés
ou déduits pour Shaque corde addition-
nelîle ou en nm oins, selon le cas. Fret
paye par--6 douzai'nes. Escompte spécial
par 25 douzaines ou plus. Une conmman-
de. d'e.ssai vous convaincra de nos bas
prix si l'on tient compte de la qualité
de la marchandise.

WILLIAM CLARK
Montréal

Conserves
Viandes assorties
Comipressed Corned Bcef
Comprcsseid Corncd Beef
Lunch Ham
Lunch Ham
Rcady Lunch Beef IS $2.40
Geneva Sausage là 2.50
English Brown la 2.10
Boneless Pigs Feet 15 2.1
Sliced Sinoked Beef is 1.50
Roast Bccf Is 2.40
Ready Lunch Loaves, Veau

jambon, Boeuf, assortis
Ditto
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli

La dos.
Is 2.40
19 2.40
2s 4.30
la 2.25

28 3.50
2s 4.30
28 4.25
28 3.50
2a 3.50
18 2.50
2s 4.30

48 1.60
18 2.75
la 2.40
28 4.30
6s 15.00

A Gagné la Faveur sans
l'Aide de la Saveur

Après le fait qu'il est fabriqué avec le grain de blé entier et
sous forme de biscuit le principal argument au sujet du

"Biscuitsý de Shredded Wheat"
C'est le fait qu'on ne lui a pas donné uu arômeou un piquant
en y mélangeant un autre produit. C'est une denrée ali-
mentaire naturelle, brute, fabriquée de telle sorte que le con-
somrmateur peut lui donner dl l'arôme ou du piquant con-
forîécient à ses goûts. Les céréales à qui l'on a dorné dle
l'arôme se détériorent généralemient sur le marché. N'étant
fait que du grain de blé entier, sans y rien ajouter ni retran-
cher, Shredded Wlîeat se maititiendra frais, sous n'importe
quel climat et indéfiniment

Shredded WVheat est empaqueté
dans des boîtes en bois, propres et
solides. Les caisses vid. s sont
vendues par les épiciers entrepre-
nants à raison de io ou î5c. cha-
cune ce qui s'ajoite à leurs profits
sur Shredded Wheat.

* ~ The Canadiau Shredded
,.YIMEATWheat Co.. Ld.

~Y'~ . ~ NIACARA FALLS, Ont.

Bureaux à 'Ioronto,

49 rue Wellîngton E.

il i.

LES- PLANCHES
A LAVER DE CANE

4iènest les affaires.
Elles donnent toujours entière
satisfaction à l'acheteur, parce
qu'elles ront bien faites avec les
matériaux les plus durables.

Nous fabriquons ces plan
ches à laver en 13 divers -
modèles et qualités pour
répondre à toutes les deman- ~
des. Chaque genre est le meil-
leur qu'on puisse se procurer
pour le prix.

Ecrivez. nous, pour avoir no-
tre catalogue en français deà
articles en bois, de 'Cane',
pour le jour du lavage.

THE WM CANE & SONS CO., L.IMIIED.
N.EWMARKET, ONT.
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Pork and Beans, sauce tomates 23
Pork and Beans, sauce tomates

boîtes Plates 38
Pork an dBeans, boites hautes

sauce tomates 38

0.95

1.15

1.35

Pork and beans, Plain là 0. 60
Pork and Beans, Plain 28 .95
Pork and Beans. Plain, boites

plates 38 1.15
Pork and Beans, boîtes hautes

Plain 38 1.35
Park and Beans, sauce Chili le o.60
Pork and Beans, sauce Chili 28 0.95
Park and Beans, sauce Chili 38 1.15
Ox tangue lis 9.00
Ox tangue 28 10.00
Ox tangue ais 11.00Jellied Veal is 1.5o
Jellied Veal là 3.00
Jellied Veal 28 3.75
Gelées de Bouillon 2s 3.50
Gelées de Bouillon 6is 1'1.'o

Potted Meats.
Ham, Tongue, Beef and Veal,

Tangue, Ham and
Pâtés de Foie
Pâtés de Foie

Soupes

1 o.50 is 1.ao
Veal. pâté is 1.2o

ils 0.*90
is 1 .35

La dos.
Chicken pqts 1. 1
Mulligataknay, Oxtail, Kidney To-

mata, Vegetable, Mock Turtle,
Consommé, Pois pqts 1.00

Mince Meat
(Tins fermées hermétiquement.)
13 $1.25. 25 1.95, 33 3.00, 4s 4.00,

Plum-Pudding
Anglais ls

f'ium. Pudding
Anglais 28

1.90

2.40

Boeuf fumé en tran
ches "lInglass"

Boeuf fumé en tranches "In-
glass"

Boeuf fumé en tranches "In-
glass"

J. M. DOUGLAS & Co.
Montréal.

btes d~

de i et

WM. H. DUNN,
Montréal.

Edward's Soupe
<Potages Granulés, Préparés en

Variétés: Brun - Aux Toi
Blanc.
Paquets. 5c. Cartons i doz. pa

carton
Paquets, sc. Boites 3 doz. chaqu<

(assorties), par doz.

La doz. Canistres, i5c. Boites 3
grandeur, 4 oz., par doz.

55 5.00 Canistres, 25C. Îoites 2
deur, 8 oz., par daz.

~ BORDEN MILKC CO.,

doz.,
1.45

do. 1
2.35

LIMITED,
Montréal.

Liste de prix pour l'Est, Fort William
inclus.

Prix au
la 1.50 Lait Condensé (sucré) Détaillant

Marque Reindeer (4 doz. par cse). $600o
is 2.10 Marque Mayflower (4 doz. par cse) 5.25

Marque Clover (4 doz. par cse) . 4.75
18 .3 Lait évaporé (non sucré)

Marque Reindeer jersey, Boite de
Famille (4 doz. par caisse) 3.90

laver Marque Reindeer jersey, Boite
La lb. moyenne (4 doz. par caisse)L 45
"boites Marque Reindeer jersey, Eoite

d'hôtel (2 doz. par caisse) 4.25
50 pqts Carque Reindeer jersey, Gallon

irrés, i5c (y, douzaine par caisse) 4.75
phire" Café (avec Lait et Sucre)

-14 lbs. Marque Reindeer (2 doz. par ce
de i lb. large) 5.oo
, boites Marque Reindeer (4 doz. par ce

.bs., pqts petite) 6.oo
i lb. ioc Cacao <avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. Par Ce) 4.80
Limite de fret: Soc par cwt.

Conditions: Net 30 jours, sans escompte.
Irlande) Lait et Crèmes Condensés.

mates -

St. Charles 'Hotcl" 4.39
r 0.45 St. Charles "Family" 3.25

0.45Lait "Silver Cow" 5.40

0.45"Purity" 5.25

Le Réservoir de Sureté et à Mesure Automatique
de Bowaer, pour l'Huile, est avantageux, Parce
Qu'il Est Propre.

Le réservoir ancien diminue vos profits parce qu'il laisse s'échapper l'huile qui abime aussi d'autres articles, en plus de ce qu'il"1gâche"l votre magasin et lui donne une senteur "infecte "l. Le Réservoir nowner arrête l'écoulement de l'huile, aussitôt que vous
cessez de pomper ; il n'épanche pas ; il empêche toute évaporation ; il économise l'huile et"'4pargne les aliments -, il n'échappe aucu-
ne senteur d'huile. Avec lui, pas de plancher huileux, pas de s-nteur-et vous conservez tous vos profits L'appareil *Oweer
dispense des vilaines mesures et des entonnoirs - vous n 'avez qu'à pendre le bidon du client à un robinet propre et à pon.per.Lorsqu'il est plein, l'écoulement s'arrête et il n'y a pas d'épainchement, de saletés, ni de taches-pas besoins de laver vos mains.
Demandez notre Brooh.r. Gratuite et toutes les informations.

S. F. B3OWSER & COMPANY, Inc.,
TORONTO, Ontarlo.

66-68 Avenue Frazer,
Fabriqué par des Ouvriers Canadiens et vendu par des Vendeurs Canadiens.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ %F, PRIX ÇOURANT".

Vol. X LVI -No 46.
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Le moment c'est- MAINTENANT! .Saindoux Cc
Bien qu'on mange pendant toute l'année du poisson,
le temps actuel est le plus opportun,paurle marchand,
pour augmenter ses ventes et ses profits. C'est la saison
régulière de la consommation du poisson et il y a une
demande constante particulièrement pour le poisson
de qualité. Vous ne devriez vendre que le meilleur de
façon à conserver,comme vous le désirez,votre clientèle
pour le poisson pendant toute l'année. Et pour êtresûr
d'obtenr le meilleur, vous devriez commander des

Haddies et Harengs Reconnu comme
Marque "Thistle" sur le mar

Le nom et la r'éputation de la Marque "Thistle" ont
valu du crédit et de l'honneur à ses créateurs et rap- Il n'en existe pai
porteront de l'argent au détaillant.
L'étiquette "Thistle' surles boîtes de Haddies, de
Harengs fumés et salés, de Hareng à la Sauce Tomate go t
et de Thou est connue dans tout le Dominion comme
garantie de propreté. d'authenticité et de saveur na-
turelle dit poisson qui % ient d'être pris et mis aussitôt Son Prix est roi
en boîtes, dès qu'on 1 a retiré de l'océan.
La propreté des poissons de la Marque "Thistle' est
touj urs proverbiale-leur saveur est délicieuse-ils
sont t ujours de la même origine. .

ARTHUR P. TIPPET Ci CO. Agents.
Montréal, Quc.

EN ECRIVkNT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".

La marque dont les résultats sont ton-
jours sûrs : "COW BRAND".

Aucun autre soda sur le marché
n'est si bien connu de la bonne mé-
nagère que le "Cow Brand". Il est
fameux pour ses résultats absolu-
ment sûrs, sa force, sa pureté.
Recommandez-le à tous.

Emmagasinez-en. Votre marchand
en gros l'a.

CHURCH ô DWIGHT
Manufacturiers .mmTgo

MONTREAL

Vol. X LV I - NO 46.
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Lait condensé.
La cite

,,Marque Eagle, 4
doz., chaque 6.oo

Marque Gold Seat,
doz., chaque 5.25

Marque Challenge,4
doz., chaque 4.75

Lait évaporé.

Marque Peerless "Hotel". 2 doz.,
chaque 4.25

Marque Peerless "Boite Haute", 4
doz., chaque 4.50

Marque Peerless "Pour Famille", 4
doz., chaque 3.90

Marque Peerlesa "Petite Boite", 4
doz., chaque 2.00

CANADIAN FAIRBANKS-MORSE
CO.. LIMITED.

Montréal.

"Paos" ("Le savon qui
nettoie".)

Par douzaine de boi-
tes . o.80

Yankee Cleaner.

Boite de i gallon$1*0
Boite de f gallon 0.60
Boite de i pinte 0.32
Boite de i chopine 0.20

Dix pour cent d'escompte sur toute
commande de douze boites assorties.
THE CANADA STARCH CO., Ltd.,
Manufacturière de marques Edwards-

burg.

Empois de buanderie. La lb.
Canada Laundry Starch (caisse de

4o l bs.) o.o6
Canada White Gloss (caisse de 40

lbs.) paquets de i lb. o.o6à
Empois..No i, Blanc ou Bleu (cais-

ses de 48 lbs.), boites en carton
de 4 lbs. 0.07

Empois No i, Blanc ou Bleu (cais-
ses de 48 lbs.), boites en carton
de .1 lb$. 0.07

Kegs No li d'Empois Blanc No i
(caisse de ioo lhs.) o.o6ý

Barils No i (200 lbs.) o.o6i
Edwardsl>îîrg Silver Gloss, paquets

chromo de i lb. (3o lbs.) 0.071
Empois Silver Gloss (48 lbs.> en

canistres de 6 lbs. o.o8
Empois SiLvef Gloss en boites à

coulisse de 6 lbs. o.o8
Kegs -Sileer Gloss, gros cristaux

(100 lus.) 0.07
Benson's Satin (28 lbs.) boites en

carton de i lb., étiquette chromo 0.071
'Benson's Enamel (eau froide)

(40 lbs.) la caisse 3.00
Benson's Enamel (eau froide)

la caisse (20 lus.) 1.50
Casco Potato Flour (2o lbs.) 0.10

Celluloîd.
Boite contenant 45 boites en car-

ton, par caisse 3.6o
Empois de cuisine.

W. T.* Benson & Co.'s Celebrated
Prepared Corn (40' lbs.)

Canada Pure Corn Starch
(40 lbs.)
(Raite de 20 lbs.. ic en plus.)

0.07à

o. c6

E. W. GILLETT COMPANY LIMITEO
Toronto, Ont.

AVIS.-i. Les prix coté -dscette
liste sont pour rnirchandiscs aux

g i poiutsde ditribution de gros dan%
Onturto et Québec, excepté 1. où
des listes.spéclaie de prix plus
élevels ounf eVigueur, et ils sont

suets àAvarier sans avis.

Levain en Tablettes

Boîte 36 patquets à
5c . . la botte $1.15

W~I1~~

1'
ai

I1TAUISNO~'

Lessive en Poudre
de GlIIett.

La ose
4 doz. à la caisse $3.50
3 caisses . . ... 3.40
5 caisses 011 plus 3.35

Poudre à Pâte "'Maglo"
Np~ contient pas d'alun.

5c.
4 oz.
6 oz.
8 cz.

12 oz.
12 oz.
16 (oz.
16 oz.
2yý2 1bs
fi 1 ih
6 oz.

12 oz.
lu oz.

La dos.
$0l.50

0.75

1.80

1.85
2.25
2.*30

0.60
àIla ose

$6. n

6 doz. de
4 doz dle
4 doz. de
4 doz. d e
4 doz. d e
2 doz. de
4 doz. de
2 doz. de
1 doz. de
,2doz de
2 doz. de
1 dc>z. de
1 doz. de

Vendue en canistres seulement.
Remise spéciale de 57c accordée sur les

commandes de 5 caisses et plus de la
Poudre à Pâte "Magie".

FOURRURES f'
Manteaux en Mouton de Perse
faits sur commande par un
dessinateur expert, ci-devant
employé d'une grande maison
locale.
'rou8 genres de fourrures re-
modelées.
Peaux et ouvrage garantis,

prix modérés.

A. J. LELIEVRE
MANOHONNIER

150, RUE3 SI-DENIS, KONTREAL.
Tél.,. Est 3521.

Spécialité:

Manteaux de Mouton de Perse.
Tous genres de Fourrures réparées,

teintes et nettoyées.

MAGASIN A VENDRE

Un magasin général, bonne place
d'affaires, située à deux milles de la gare
du Canadien Nord, dans le comté de
Maskinongé. Stock, $2,0o0; propriété,
$2,000. S'adresser au "Prix Courant".

Le Japon est le seul pays pro-
ducteur de Thé au monde, qui
prépare strictement la feuille
naturelle de thé, non colorée.

Les consommateurs de thé
vert sont priés de noter ce fait.

p
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INSiBPARABLiBS!

Les Oeillets de ColleurVaimentSolide
DE LA

MARQUE 4 DIAMOND
ET LA

7//arque de Commerce.

On la trouve à la surface de tous les Oeillets strictement de "Cou-
leur Solide". C'est une petite marque d une haute signification.
Les Oeillets de la Marque Diamond ne s' usent pas jusqu'au cuivre
parce que cela est impossible.

Nous avons une brochure qui explique le pourquoi. Demandez-la.

United Shoe Machinery Co. of Canada
Montréal, Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".
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Soda "Magie" la

~O No. 1 caisse 6~0 pqts de

5caissep.
8OD No. 5 caisse

34I&ORNS1 100 pqtm de 10 o
LW 0111LT? oe LO - ase

o cpseie.

Bicarbonate do soude supérieur
de "Oilett"'

Caques de 100 Iba., par caque . 2
Barisde 400 lbs., par bat-il . .. 7

D.00 N. K. PAIRBANK COMPANY
LIMITED

l.86

Crème de Tartre de
11Ciilett",

La dos.
11l). pqts. (4 doz. dans

GILLETft la cais~se) . . . $1.10

T / lb. pqts (4 doz dans
la caisoe) ... 2.20

te Orna

4 doz pqts., !'lb. . . Jassor- $8 80
2 doz. pqts., lb. . . fI tis. Laom

Y lb. canistrea rondes, avec cou-
vercles fermant à vis (4 doz. dans
la caisse)... .. .. .. ..

1 lh. canistea rondes, avec couver-
cIe. fermant à vis (3 doz. dans la
caisse . . . . . . . . . .

5 1l). caniatres carré~es (3-ý
la taibe.. .. .. .

20 lb. boites en bois
15 li). @eaux en bois

030 lb. barils.
610 lb. barils ....

4 70

doi. dansLaM
0.86
0.38
0.33
0.81

Montréal
SPrix du Saindoux
Composé, Marque
BOAR'S HEAD. F.
O. B. Montréal.

.?çI> ~Tierces
Seaux en bois, 2o lbs.
Chaudières, 20 Ibs.
Caisses, 3 Iba., 2o à la caisse

.7 Chaudières. 5 Ibs., 12 à la caisse
.0 Caisses. io lbs., 6 à la caisse

o. lot
O. lii

0.11
o.111
0. ii1
o.Ii

GUNN. LANGLOIS & CIE, Limitée,
montréal

Prix du Saindoux
Composé, Marque

EASIFIRST
Tinettes 6o lb. 0.iii
Tierces o.îî

Seaux en bois. 2o lbs.
Chaudières, 2o lbs.
Caisses, 3 lbs.
Caisses, 5 lbs.
Caisses, io ibs.
Pains moulés d'une livre
IMPERIAL TOBACCO

NADA. LIMITED.
Cigarettes

Athlete
Bouquet, boite 350, par
Caiabash
Columbia "tout tabac"

2.341
2.341

lb 0.12
lb.* 0.12
lb. o. 12

0. 121

CO. 0F CA-

Le î,ooo
$ 8.50

boite $2.08 5.95
11.20
11 .50

Coronet 2 18.50
Dardanelles "Turques", bouts unis 12.50
Dardanelles "Turques", bouts liège
ou argent 12.75

Derby, boite de 6oo 4.12
Empire Navy Cut 8.20
Fatima 10.25
Guinea Gold 8.20
Gloria 5.95
Gold Crest 6.20
Hassan "Turques" 8.50
Imperiai A A 27.00
Imperial A A 1 35.00
Mecca "Egyptiennes" 8.50
Mogul "Egyptiennes" bouts unis 12.25
MMlogul "Egyptiennes" bouts en

liège 12.25
Murad "Turques", boutsiunis 12.25
New Light "tout tabac" 8.50
Niobe Turques 8.00
Old Cbum 8.20
Old Gold 6.5o
Paîl Mail "Format ordinaire" 19.00
Pali MaIl "Format Royal" 25.00
Players Navy Cut 8.40
Richmond Straight Cut 11.20

Sweet Caporal 8.50
Sweet Sixteen 5.95
Sub-Rosa "tout tabac" 8.50

Cigarettes importées
Capstan "douces et médium" 12.50
Capstan, boites de io avec porte-

cigarettes 12.50
Soussa, importées du Caire, Egyp-

te, extra fine, No 25 20.00
Extra fine, NO 30 23.00
Khedivial 30-00
Three Castles, boites de fer-blaný

5os et boites de cartons los 15.50
Three Castles, boites de fantaisie 16.00

Tabac à cigarettes La Lb.
B.C. No 1, 1/13 $1.10

s-rI =11

?ur1 

ri~Profits. et Livres
Chaque fois que vous vendez quoi que

ce soit à votre comptoir, la justesse de vos
balances détermine votre profit ou votre
perte. Il waut mieux pour voua ne pas,
avoir de balance du tout que d'en avoir

uneinxate cr esereurs qu' elle vous
fait commettre voua causeront bien des
ennuis. Si la pesée est trop légère, vos
clients mettront en doute votre honné.-
teté et vous perdrez
leur clientèle. Si la
pesée est trop lourde
vous perdrez de l'ar-
gent à partir du jour
où vous commencerez

à vous en servir.

FAIRBANKS
"'Les balanse qui ont rendu le pea jut."

Elles sont manufacturées depuis plus de Bo ans et ont une
réputation internationale pour la justesse et la durabilité. Les
Balances Fairbanks ont été adoptées par les gouvernements
des l3tats-Unis, du Canada et étrangers, et sont universelle-
ment employées dans presque tous les caa où l'exactitude des
poids entre en ligne de compte pouir réaliser des bénéfices. La
Bascule Transportable .Ilustrée ici est notre type étalon _pour la
pesée de tous les genres de marchandises générales. comme
poaur toutes les Balances Fairbanks, toutes ses parties sont
fabriquées au moyen des meilleurs matériaux ; les supports et
pivots sont en acier finement trempé. On les livre avec on
sans roues. Diverse, grandjeurs, pesant de 400£à 2,500 livres.
Ecrivez pour avoir notre Catalogue et nos prix.

THE GANADIAN FAIRBANKS-MORSE G., Lieuta.
444, rue St-Jaoqu.s, MONTREML.

.-à fi!

~WFIr7

CHlEZ TOUS LES EPICIERS.

IiUNN, LANIiLOIS & CIE,9 Limitée
Âgenta pour Montréal et la province de Québec.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "0LE PIRIX COURANT".
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taI~ campagne de pub;icité qui se pou i5..it actuel lt tue t asbua e aux mat chauds qui tic oaut

I LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU
une vente rapide et de bons profits. Quelle que soit la cause des maux (le tee il n'y a pas de remède qui atteigne le siège du mal

POUDRES NERVINES
DeMATHIEU E

fti"010M Oum «M

a. .s p.-

Essaye z vOus-meme les Poudres Nervines
de Mathieu à nos frais au muoyen du coupon
ci-J lnt, si vous ou quelqu'un de votre famille
souffrez de maux de tete.

LÀ CIE J. L. 1ATliIEU,
I'ropri6tair.

Sherbrooke, - - P. Q.
MM. L Chapat, Fils & Ci*., Umitée.

Dépositaire en Gros Montréal, P. Q.

Veuillez m'envoyer une botte rglir
de Poudres Nevinea de Mathieu àlades
suivante 8

Nom .................................

De...................................
(Nom de la maison de commerce>.

Rue ..................................

Ville ou village........................

Province .............................

L' Etalon Canadien de Qualité. Sucre de Cainne Pur à I0 OO O/

L'estimé final de la récolte Cubaine actuelle pour 1912-1913 est de 2,428,537 tonnes, soit 500,000 tonnes de plus
que l'année précédenîte. D'autre part, le dernier estimé de la récolte de betteraves en Europe est inférieur d'environ
3500,000 tonnes à celui de l'an dernier.

Achetez le meilleur.
Corde pour Châssis, marque 'Hercules"

Corde de Coton, marque 'Star"
Articles de Vêtements, en Coton,

Ficelle de coton, 3 et 4 fils*
En vente dans toutes les Principales Maisons de Gros.

The Hamilton Cotton Co.
HIAMILTON, Ont.

EN ECRIVANT AUX ONEUS CITEZ «'LE PRIX COURANT".

Courroies Spéciales
1 Nos Courroies sont recouvertes de

notre Ciment Imperméable et peu-
vent être exposées au froid ou à la
chaleur sans danger d'êre gâtées.

D. K. McL.aren,*
Limited

35t, rue St-Jacques,
MONTREAL.

TéL. Mals 4904-4908 et 7248

Vol. X LVI -NO 46.
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LES

BISCUITS
Qui Edifient un Commerce.

Tout épicier actif et intelligent de-
vrait maintenant faire un effort

spécial pour pousser la ven-
te des biscuita

Soda à la
Crème Perfection

de Mooney
Il a une occasion de le faire en cette
grande saison des réceptions et
des "'Thés". Il n'y a rien de plus
agréable au goût, de plus croustil-
lant et de plus délectable on fait de
biscuits. Tous les gourmets le savent

The Mooney B*iscuLit
AND CANDI CO., LIIIT3D

Manuiaoturss à

Montréal, Stratford, Winnipeg,
Vancouver.

Succursales à Hamilton, Ottawa, Syd-
ney, C. B., Halifax, N. B., Fort Will-
iam, Calgary, Vancouver, C. B., St-
jean, T. N.

La farine Préparée de Brodie
Vous Conserve Vos Clients.

Toujours digne de confiance elle est préféré. à
toutes les autres larines.

UN BON VENDEUR.
Voyez ls coupon des épiciers dans chaqnue

carton.*

Brodie' & Ilarvie, Liinited.
14 et 16 Rue Bleury,

Tél. Main 436. MONTRE&L

Ne demandez pas plus à votre publi.
cité qu'elle ne peut vous donner. Son
action est limitée de même que son ren-
dement.

Athlete. 1113
Sweet Caporal, 1/14

Tabacs coupés L
Old Chum. lii
Lord Stanley, tins V2 et Y4 lb.
Meerscliaum, i/îîi
Athlete mix. Tins ,' et '/4 lb.
Old Gold, 1/12
Seai ,of North Carolina, 1/12
Dukc's Mix. "Cut Plug", i lb.
Old Virginia, pqts /1/ et i IL
Duke's Mixture "granulé"

i/ii bags, 5 lbs. carton
Bull Durham

i/io bags, 5 lbs. carton, la lb.
1/16 bags, 5 lbs. carton, la lb.

Old Virginia, pqts 1/16
Snap, pqts 1/7 et 1/14
Bull Durham
Calabash Mixture, tins '/: et i lb.
Calabashi Mixture. tins Y4
Calabash Mixture, tins V8
Capstan Navy Cut "importé", tins

S, Medium et Fort
Capstan Mixture, "importé", tins

%j medium
Pride of Virginia, "importé", tins

I/10
Old Englishi Curve Cut "importé",

tins î/io lb.
Tuxedo "importé", tins î/io lb.
Lucky Strike "importé", tins i/io
Rose Leaf "importé", à chiquer,

pqts i oz.

Tabacs à chiquer "importés" 1
Piper Hiedsieck

Tabacs en poudre
Copenhagen, en boites 1/12 lb.
Horseshoe
Rose No i de Landry
Rose No i de Houde

12 Ibs. boites 6 lbs.
EMPIRE BRANCH

Tabacs à chiquer
Club barres, 5 à la barre, 6 morc. a

la lb., boites 5 lhs.
Moose, Ils 2x3 18 lbs. cads, 12 lbs.

!/ cads.
Snow Shoe, barres, 6 1/2 morc. à

la lb.
Stag, ý 113 morc. à la lb. V/2 butts
Black Watch, 6s
Bobs, 5s et los
Currency. los
Pay Roîl. 7V2s
Empire Navy Chewing, barres, 14

oz., boites 7 lhs.
Tabacs à fumer en palettes 1

Rosebud, 3x3, 7s V/2 cads, 8 lbs.
Pedro, barres, 16 oz., 5 morc. à la

lb.. boites de 6 lbs.
Empire, 6s et 12S
Rosebud, 6is
IvY, 7s
Sbamrock, 6s

Tabacs hachés
Great West, sac, 8s

Regal, cube cut, en boites de gs
Taxi, crimp cut, boites los

HENRI JONAS & CIE,
Montréal.

Pâtes Alimentaires.
Macaroni "Bertrand"

*Vermicelle "Bertrand"
Spaghetti "Bertrand"
Alphabets "Bertrand"
Nouilles "Bertrand"
Coquilles "Bertrand"
Petites Pâtes, etc.

Extraits Culinaires. L
i oz. Plates. Triple concentré
2 OZ. Plates. Triple concentré
2 OZ. Carrées. Triple concentré

I 'o8
1.17

a Lb.
$0.90
1. 16
0.87
1 .42
1 .03
0.98
0.92

0.75

0.94

1.25
1.21
0.70
0.58

I1.20
1.25

1 .40

I .50

I .50

.50

1.35
1-.37
1.50

1-.30

~a Lb.
1 .22

~a Lb.
0.90
0.90
0.32
0.34
0.39

0.42

0.40

0.45
0.39
0.45
0.39
0.39
0.59

0.'53

~a Lb.
0.50

o.5
0.44
0.45
0.50
0.45

0.59
0.70
0.78

La lb.
o.o8
o.o8
o.o8
o.o8
o .o8
o.o8
o .o8

a doz.
0.84

11.57
1.88

IMPORTANT
Les I3piciers détaillants

qui désirent plaire à 1 e u r s
clients devraient être certaine
de pouvoir leur fournir les véri-
tables

Ba ker' s

and

Chocolate
Registerod' avec la marque de com

Tmdo-uà* merce sur les p»quets.

C e sont des marchandises
de premier ordre, les meilleures
du monde au point de vue de la
pureté et du goût.

Manufacturées uniquemniet par

WALTER BAKER & CO.,
L i as 1 tedi.

Montial, Can. Dorcheater, Ma&*a
ETABUE EN 1780.

MAAILLE, OENDREAU & CIEj
successeurs de CRS. LA&CAILLE & CIE.

EPICIERS EN GROS
[mportateurle de Mêlasses, ai1.

ra p s, Fruits Secs, Thé, Vins,
L4iqueurs, Sucre&, Etc., E3tc.

spécialité de Vins de Meus. de Sicile
et de Tarragon.

3%) Rue St-Paul et 14 Rue St-Dizi
MONTIRBÂL

CONFITURES PURES DE UPON

<0114U 18 LE

qrDil MPOI (w'

,bslument pures
et de saveur dcli-
cieuse, conservées
tans des seaux de
5 Iba. et des jarres
en verre de 16oz.,
doublé@ or, scellés
hermétiquement.

PIRE IiElmI5E9
1111111
UPTON

Bien et favorablement connue de
l'épicier et de ces cliente dams tout le

Canada, oÙ elle est faite et vendue
depuis plus de quinze ana.
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Quoi de nouveau à propos de votre
COMMERE DE NÇEL

M. I'Epicier

LE HACHIS (luNocemeat) DE
CLARK

sera l'un de vos meilleurs vendeurs.
Le plus pur, le meilleur, le plus

pratique.
PRET À EMPLOYER

En récipients de toutes grandeurs.
Boites, Seaux, Barils et Verres.

LES SOUPES CONCENTREES DE
CLARK

MARQUE CHATEAU
De toutes les variétés, de la plu, haute
qualité, tt de prix équitables.
PAS DE MEILLEURE SOUPE SUR

LE MARCHi-'

PLUM PUDDING ANGLAIS DE
CLARK

Grandeurs 1 et 2
Préparé avec des fruits, épices, etc.,

de tout premier choix. Un paquetage
atttayant et un vendeur hors ligne.
Demandez les prix à votre fournisseur
en gros.

Emmagasinez-en maintenant

W. CLARK, Montréal

Le Prêt Immobilier, Limitée
244 Rue Ste-Catherine Est,

Montréal.
Phone Bell gst 5779

BUREAU DE DIRECTION,
Présidents M. J.Â-.Gauvin, pharmacien

ancien échevin - Vice.Présidat M. L -A. La&
'Vallée, maire de Montréal ; Secrétkl..Trés.
rier s M. Arthur Gagné, aLvocat; Directeurs i M
L.. B. Geoffrion, ancien président de la Chambre
de Commerce du District de Montréal, membre
de la Commission du Havre de Montréal; M. le
Dr J.-0. Goyette, ancien maire de Magog; M. le
Dr P.-P. Renaud, eatalite; M. P..E. Fontaine,
directeur-gérant de e"The Canadian Adver ling
L.imited' ; Gérant i M. t'-W. Gauvin. ex-lnuecteur et surintendant de la Metropolitan 4,1eic
lus Co.

SI VOUS AVEZ BESOIN DE CAPITAL
pour acheter une propriété ou pour vous bàtir
inscrivez-vnus au "'Pr4t Immobilier. Limitée,",
qui vous prtera ce capital sans intérêt, avec
grandes .actiItés de remboursement

Les facilités de remN'ouremnent des prêts laits
à ses membres par le "Prêt Immobilier, Uimitée"
sont telles qu'elleb représeâtent à peu près
l'intérêt que l'on aurait à payer 8UTr un emprunt
ordinaire.

REPRESENTANTS DEMANDES-Le "*Prit
Immobilier Limitée" n'a pas encore d'agence
dans tous le& Districts et est disposé à entrer en
pourparlers avec des représentants bien quali-
fiés.

Ecrivez ou tiléphonez pour avoir la
brochurette explicative gratuite.

Petit bacon roulé, épicé, désossé,
8 à 12 lbs. o. 16

Bacon choisi, Wiltshire, coté, 50
ll)S. 0.20

Cottage Rolîs 0.19
Saucisses fumées.

liologna (Bondon de Boeuf) 0. oq
Bologna (Epiveloppe cirée) . o8i

i oz. London. 0.50
2 oz. London. 0.75

Extraits à la livre de $I00 à 3.00
Extraits au gallon de $6 .00 à 24.00
Mêmes prix pour extraits de tous fruits,

Moutarde Française. La grosse
Ponj Mustard, 2 doz. à la cse 8.40
SmaI Mustard, 3 doz. à la cse 7.80
Medium Mustard, 2 doz. à la cse 10.80
Large Mustard, 2 doz. à la cse 12.00
Tumblers Mustard, a,.doz. à la cse io.8o.
Muggs Mustard, 2 doz. à la cse 13.20
Nugget Tumblers, 2 doz. j la es 13.20
Athenian Tumblers, 2 doz. à la cse 13.20
Gold Band Tumblers, 2 d. à la Cse 13-80
No 67 jars Mustard, 2 doz. à la cse 13.20
No 64 jars Mustard, i doz. à la cse 18.00
No 65 jars Mustard, i doz. à la cse 21.00
No 66 jars Mustard, i doz. à la cse 24.00
No 68 jars Mustard, i doz. à la cse î5.on
No 69 jars Mustard, i doz. à la cse 24.00
Molasses Jugs Must., i d. à la cse 21.00
jarres il gaI. Mustard, i d. à la cse 36.00
jarres * gaI. Mustard, j d. à la cse 54.00

Vernis à chaussures. La doz.
i doit. à la caisse.

Marques Froment. 50.75
Marque Jonas. 0.75
Vernis Militaire à l'épreuve de l'eau. 2.00

MATTHEWS-LAING. LIMITED.
Montr64l Canada.

Lard en Baril Marque "Anchor"
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess brl. 35/45 30.00
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess ¼' brl. 15.50
Lard pesant, Canada Short Cut,

brl. 45/55 30.00
Lard pesant, Canada Short Cut,

!2 bri1. 15.50
Lard pesant, Brown Brand, désos-

sé, tout gras, brI. 20/35 29 .00
Lard clair, pesant, brl. 20/35.
Pickled Roils, brl. 28.50

Lard à fèves, (petits morceaux,
mais gras), brl. 23.50

Heavy, clear fat backs 40/50 27.00
Heavy, clear fat backs 6o/70 27.00

Saindoux Composé Raffiné, choix.
Marque "Anchor".

Tierces, 375 lhs. Ilb. o. io
Boites 5o lbs. net (doublure par-

chemin) o. loi
Tinettes, 5o Ibo. net (Tinette imi-

tée) 0.1[01
Seaux de bois, 20 lbs., net, $2.10 0. IOý
Seaux de fer-blanc, 2o lbs., $2.00 0.10
Caisses 10 lbs. tins, 6o Ibs. en cais-

ses, bleu o. lot
4 Oz. Carrées. Triple .-oncentré 3.34
8 0z. Carrées. Triple concentré 6.25
1oz. Carrées. Triple concentré. 12.00,

2 0z. Rondes. Quintessences 1 .96
21 r' Rondes. Quintessences 2.19

.ç 02. Rondes. Quintessences 3.75
8 oz. Rondes. Quintessences 6,67
4 or Carrées. Quintessences. Bou-
Petits, 10 à 13 lbs. o.19

jambons désossés, roulés, gros
16 à 25 lhs. 0.19

jamb)ons désossés. rOmiés, petits 0.21
Bacon Windsor, sans os 0.24
jambons de Laing. choisis. Pique-

que-Nique", 10 à 14 1l)s. 0 .15

CHOCOLAT "~IE
Non sucré I I L

Due EPICIBERS
tReur tos leu

Besoins de la Cuisine
Tablettes de M lb.

Fabriqué par

JOHiN P. MOTT & colt
HALIFAX, Nq. M'.

J.A.TAYLOR. Agen N Untw ok1

Epicerie à Vendre
Une épicerie de premier ordre

avec tous les accessoires (fixtures).
Excellente clientèle, bonnes récet-
tes établies. Dépendances et écurie.
Prise de posiqession inimédiate.
Cause d'abandon -. maladie.

S'adresser à

800, RUE LAGAUCHETIERE EST

Caisses 5 Ibs. tins, 6o lbs. en cais-
ses, bleu o.it

Caisses 3 lbs. tins, 6o lbs., en cais-
ses 0.11

Briques de saindoux, 6o lbs, en
caisse .î
Saindoux Marque "Anchor" (garanti

pur).
Tierces, 75 lbs. 0.1t4
Boites, 5o lbs., net (doublure par-

chemin) 0.141
Tinettes, 50 lbs., net (tinette imi-

tée) 0. 14d
Seaux de bois, 20 lbs., net (dou-

Mlure parclheiin) $2-90 0,I4W
Seaux en fer-blanc, 20 lbs.

b)rut $2.80 0. 14
Caisses, îo Ibs., tins, 6o lbs., en

caisses rouges 0. 14t
Caisses, 5 lbs., tins, 6o lbs., en

caisses rouges 0.15
Caisses, 3 Ibo., tins, 6o Ibs., en

caisse o.154
lbs., en caisse o. tsi
Viandes fumées.

jambons: Première qualité.
Extra gros, 28 à 40 1l>s. o. 16
Gros. 2o à 28 lbs. 0.17
Moyens, 15 à 19 lbs. 0.19

chons émeri 3.75
8 oz. Carrées. Quintessences. Bou-

chons émeri 7.50
2 0z. Anchor. 1.01)
4 oz. Anchor. 1.75
8 oz. Anchor. 3.00

i6i oz. Anchor. 6.00
2 0z. Golden Star "Double Force" 0.75
4 0z. Golden Star "Double Force" 1.25
8 0z. Golden Star "Double Force" 2.25

16 oz. Golden Star "Double Force" 4.25
2 oz. Plates. Soluble. 0.75
4 0z. Plates. Soluble. 1.25
8 oz. Plates. Soluble. 2.25

16 oz. Plates. Soluble.- 4.25

ýj
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Brunswick (Beef Middles)
Frankfurts
Polish
Garlic
Empress (Poulet, jambon et lan-

ge) doz.
Saucisses fraiches.

Saucisses de porc (tripes de porc)
Saucisses de porc (tripes de mou-

ton)
Petites saucisses de porc (pur

porc)
Saucisses Cambridge (paquets de

l lb.
Saucisses de fermier
Chair à saucisses (seaux de 2o

Ibs.)
Boudin blanc
Boudin noir
Bacon Anchor Brand. à déjeuner,
Bacon, Spécial Rose Brand

9 à 12 lbs.
sans os, choisi

Bacon Brown Brand, à dé4euner,
marque anglaise, sans os, choisi

Bacon Windsor, dos pelé

0.08
0.1o
0.09
0.09

1.10

o.ogi

0.10
0.1o

o.oi

0.10

o. oN
0.07
oo8

0.22
0.23
0.20

0.17
0.22

AGENCES
LAPORTE, MARTIN, LIMITEE,

Montréal.
Légumes.

Petits Pois Importés "Soleil"
Très fin, ooi boites
Fins, rooi boites, Reverdis
Mi-fins, iooi boites
Moyens, No 2, rool boites
Moyens, No 3, moi boites

Petits Pois "Frs. Petit & Cie."
Fins, ioo boites
Moyens, rool boites

13.50
il.50
11.00

9.50
9.00

10.00
7.00

Légumes "Soleil".
Haricots:-

Verts, extra fins, rooi boites 13.00
Verts, extra fins, 40 flacons 9.00
Verts, fins 1 1.50
Verts, moyens, rooi boites 7.50
Verts, coupés, iooi boites 7.50
Verts, fins 11.50

Macédoines, No i extra, iool btes 12.00
Macédoines, No i extra, 40 flacons 8.5o
Côtes de Céleri, îool boites 8.00
Côtes de Céleri, 5o boites 7.50
Soupes (Pois, Oseilles et Cerfeuil, etc.)
Oseilles, rooi boites 1o.50
Purée de tom. concentrées, iool b. o.50
Purée de tomates, so boites 10.00
Julienne, îool boites 8.oo
Cerfeuil, rool boites 9.00

Asperges. C/S
Pointes têtes seulement, rooi btes 27.50
Branches géantes, iooi boites 27.00
Branches géantes, 5o boites 25.00
Branches grosses, roo/ boites 24.50
Branches grosses, 50 boites 23.50
Branches Extra, 50 boites 22.00
Branches Fines, 1oo boites 21.00
Branches Fines, 50 boites 20.00

Flageolets.
Moyens, iooi boites 11.00

Sardines. C/S
Petit Caporal Club I o.50
White Bear i s. 16.oo
White Bear i s. 9.50
Le Pilote 1 14.50
Victoria i s. 8.oo

Savons de Castille. Lb.
Le Soleil 72% d'huile d'Olive.

morc. de loi oz., 200 à la caisse 12.00
morc. de iol oz., ioo.à la caisse 6.oo
more. de 7 oz., 200 à la caisse 7.75
morc. de i lb., 50 à la caisse 4.75

morc. de i lb. long, 5o à la c/s
morc. de I lb.. 50 à la caisse
imorc. de 3 lbs., 12 à la caisse
barres de ii lb., 25 à la caisse

La Lune 65% d'huile d'Olive.
morc. de I lb., 50 à la caisse
c/s 12 barres, 3 lbs.
Huile d'Olive "Minerva"

12 bouteilles, i litre
12 bouteilles, qts.
24 bouteilles, ptq.
24 bouteilles, I pts.

Petits Pois importés "Soleil".
Sur-Extra fins, I flac. 40 S.
Sur-Extra fins, I kilot, ioo s
Extra fins, 1 kilot, ioo s.
Extra fins, i kilot, 50 s.
Moycs No 1, 4 kilot, roo s.
Macédoines Extra No i, i k., 50 s
Macédoines Extra No 2, j k., i oo s
Epinards en purée, 4 flac., 40 s.
Epinards en purée, i kilot, 50 s.
Epinards en purée, 4 kilot, 10o S.
Pieds de Céleri, i kilot, 1oo s.
Flageolets extra, I kilot, 1oo s.
Flageolets extra, I flac., 40 S.
Flageolets moyens, i kilot, 1oo s.
Carottes tournées. i kilot, 50 s.
Choux de Bruxelles. i kilot, 50 s.
Choux de Bruxelles, i kilot, oo s.
Fonds d'artichauts, i kilot, îoo s.
Salsifis, I kilot, 1oo s.

Soupes.
Crême de Céleris, i kilot, îoo s

Asperges.
Branches géantes, bocal, 16 s.
Branches extra, I kilot, ioo s.
Pointes têtes seulement, I k., 50 s." é " " i flac., 40 s.
Caupies sur-extra, i kilot, 50 s.
Caupies sur-extra, i kilot, ioo s.

La Science des Affaires.
C'est le développement des moyens à votre disposition pour réussir dans votre commerce.

Un homme d'affaires n'est ni trop petit pour grandir, ni trop grand pour ne pas
grandir davantage.

65,000 Elèves. -Plus de 200 à Montréal Actuellement.

La Science d'Edi fier Un Commerce enseignée au moyen de Conférences ou par Correspondance.

Demandez des renseignements-Ecrivez-nous aujourd'hui-même.

La première leçon vous aidera à surmonter quelques-unes des difficultes actuelles de

votre commerce.

The Sheldon School of Business Science, Limited

80 Rue St-Denis, - MONTREAL.

4.75
4.00

0.091
0.081

Lb.
3.75
0.09
C/S
8.oo
6.oo
6.5o
4.25

C/S
10.00

15.50
15.00
14.50
10.00
II.00
9.00
8.oo
9.50

10.00
10.00
13.50
9.50
i.00
9.00
9.00
9.50

33.00
I1.50

6.50

10.00
23.00
27.00
15.00
21.00
22.00

-------- ----------
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NO UVELLE
AUGMENTATION

Ni la baisse
barras de la
rêtent l'essor
le seul mois

des produits, ni les em-
situation économique n ar-
de nos ventes qui, pour

D'OCTOBRE
atteignent le chiffre de

$51 5,124.52
Hudon, Hébert & Cie, Limitée

MONTREAL.
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c'O Epicle rs: C'est une bien mauvaise politique

commerciale que celle qui consiste à offtir à vos clients des articles qui ne sont pas à la hauteur

de l'étalon de qualité reconnu. La Crème de Tartre est si souvent frelatée que vous devez

être bien sur vos gardes pour ne pas vons exposer à tenir une Crème de Tartre frelatée ou de

qualité inférieure. La CreAme de Tartre de Gillett est le pur produit du raisin, hautement raffiné

et absolument garanti comme étant chimiquement pur.

LES PRODUITS GILLETI SONT z
LES MEILLEUrS ET LE,':5 PLUS PURS

Iweight

desAL MNTSM R'RUSWC B IN NIaProutEnGncomceq,

combiné à des méthodles consciencieuses d'affaires, augmente sans cesse. Quand le marchand vend
les Marques de Connors Bros , il vend des marchandises qui ont conquis la faveur du public en
général.
Située tout près des pêcheries, approvisionnée avec le choix des prises des pêcheries - I*usine est
moderne et strictement sanitaire ; elle est exploitée dans les conditions les plus idéales. Les
ALIMENTS MARINS "BRUNSWICK BRAND" arrivent en parfait état au consommateur.

,Nos Principaux Vendeurs :1
14 Sardine& à t'Huile
Hareng fumé et salé

134 Sardines à la moutarde
Hareng à la Sauce Tomate

Finnan Haddies ý boites ovales el rondes)
Peignes (clams) Pétoncles (scallops)

CONNOUS BROS., LTD. Blaclks' Ilarbour, N. B.
AGENTS:

LEONARD BROS., Montréal. - C. H. B. HILLCOAT, Sydney. - A. W. HUDAND, Ottawa. - JAS. HAYWOOD,
Toronto. - CHAS. DUNCAN, Winnipeg. - GRANT OXLEY là Co., HaNlax. N.E.- C. DE CARTERET, Kingston. -
BUCHANAN à AHERN, Québec. - J. L. LOVITT, Yarmouth. --SHALLOROSS, MoCAULAY Co., Vancouver
et VIoforia, C. A. - SHALLORO SS, MoCAULAY, Calgary, Alto. - JOHNSTON & YOCKNEY, Edmonton, Alto.
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QUESTIONS MUNICIPALES

.\ sa dernière session hebdomadaire, notre Conseil de
Ville a voté en grande majorité une série d'amendements à
la charte, devant être soumis à la législature actuellement en
session. Parmi ces amendements, il en est qui nous parais-
sent plutôt bizarres, et nous relèverons entre autres celui
destiné à remplacer l'article 37 de la loi 62. Victoria, chapitre
58i et qui devra se lire comme suit:-

37. "Quiconque, remplissant les fonctions de maire ou
d'échevin, fait une cession de ses biens pour le bénéfice de
ses créanciers ou devient insolvable, ou entre dans les ordres
sacrés, ou devient ministre ou professeur de quelque secte
religieuse, ou juge ou greffier d'une cour, ou membre (lu gou-
vernement fédéral ou provincial, ou devient, de quelque ma-
nière que ce soit, responsable des deniers de la ville, ou entre
au service de la Cité, ou est absent de la Cité ou n'assiste pas
aux séances du Conseil pendant plus de deux mois consécu-
tifs (à moins que ce ne soit pour cause de maladie ou avec la
permission du Conseil), ou devient directement ou indirecte-
nient partie ou caution à un contrat ou marc'né avec la Cité
pour l'exécution de quelque travail ou devoir, ou pour four-
nitures à lui livrer, ou a un intérêt direct ou indirect dlans un
tel contrat ou marché, ou en retire quelque profit ou avan-
tage, ou est avocat pour le réclamant ou pour le poursuivant
dans une poursuite, procédure ou instance où la Cité est
partie, ou est membre d'une société qui agit comme avocat,
ou dont l'un des membres agit comme avocat, comme susdit,
ou est déclaré coupable de manoeuvres corruptrices et frau-
duleuses dans les élections municipales, suivant les disposi-
tions de la présente charte et ses amendements, devient par
là même immédiatement, dans chacun des cas, déchu de sa
charge de maire ou d'échevin, suivant le cas."

On remarquera que l'article ne vise que le maire et les
échevins et ne s'adresse aucunement au cas des contrôleurs.
Et, pourtant, c'est bien ce dernier cas qu'il devrait affecter
particulièrement, attendu quc les contrôleurs sont seuls à
contrôler les transactions pour la ville, les contrats, marchés,
etc. Le législateur saura, nous n'en doutons pas, modifier
l'article en conséquence et de façon à le rendre équitable
pour toutes les personnes concernées.

Non moins erroné, à notre sens, l'article ajouté à la loi
62 Victoria, chapitre 8. et qui dit:

37a. "Les taxes municipales, générales ou spéciales, mi-
posées sur un immeuble peuvent être réclamées aussi bien de
l'occupant ou autre possesseur de ce terrain que du proprié-
taire, de même que de tout acquéreur subséquent de cet im-
meuble, lors même que tel occupant, possesseur, acquéreur

ou propriétaire, n'est pas inscrit sur le rôle imposant ces taxes.
Celui qui, n'étant pas propriétaire, paie lesdites taxes, est
subrogé (le plein droit aux droits et privilèges de ladite Cité
et peut recouvrer du propriétaire le montant des taxes qu'il
a ainsi payées."

Cet article nous semble avoir été créé de toutes pièces
dJans le seul but de faire l'affaire <les propriétaires au détri-
nient dles locataires. C'est purement et simplement inter-
vertir les rJles et d'une manière tout à fait déplacée. L'ap-
probation le cet article par la législature ouvrirait la porte
à les abus sais nombre. l.'article en question et ses auteurs
semblent avoir à dessein ignoré le pauvre contribuable loca-
taire, et nous aimerions qu'on explique pourquoi on rejette
sur le locataire, pauvre salarié peut-être, l'obligation de payer
à la place et pour le comIpte du lpropriétaire, les dettes de ce
dernier envers la ville. Si cette dernière n'a pas à sa dispo-
sition les moyens de se faire payer du propriétaire endetté,
où veut-on que le locataire les prenne, ces moyens, pour se
faire rembourser <le ce qu'il aura été forcé de payer, en vertu
<lu projet (le loi, pour acquitter la lette de son propriétaire?
C'est là une annalie flagrante qu'il importe au législateur
de rectifier, et nous avons confiance que les représentants
chargés (le sauvegarder les intérêts du peuple, ne se laisse-
ront pas prendre au piège grossier qui leur est tendu, incon-
sciemment, nous n'en doutons pas.

*
* *

D'autre part, le Comité des Citoyens soumet un autre
projet d'amendement à la charte, dans le sens d'augmenter
d'un le nombre actuel des commissaires, et de subdiviser la
ville en cinq districts qui seraient chacun représentés par
trois échevins. On voit d'ici à quoi un tel règlement nous
entrainerait. Avec les 31 échevins et les 5 contrôleurs ac-
tuels, c'est à peine si les contribuables arrivent à se faire
entendre à l'H5tel <le Ville. Pendant que les contrôleurs
ferment systématiquement leurs portes aux réclamants, les
échevins <le tous les quartiers sont encombrés de demandes
dont la plupart sont rejetées ou renvoyées aux calendes
grecques parce qu'on n'a pas le temps de les prendre en con-
sidération immédiate.

Avec une population de plus de6oo,ooo âmes, répartie aux
soins de 31 échevins, chacun de ces derniers a charge actuelle-
mient d'un contingent de i0,555 personnes et ne suffit pas à la
besogne. Si jamais on effectue la rédistribution demandée,
chaque échevin devra répondre aux demandes et aux besoins
<le 40,000 personnes. La besogne sera doublée pour chacun
des représentants, et il arrivera fatalement que personne ne
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voudra plus ni du poste ni de la tâche d'échevin. La suite?
La disparition du Conseil <le Ville pour faire place à un uni-
que bureau (le çontrole. Est-ce là le but ultime du Comité
les Citoyens? Ce n'est certainement pas le rêve (les con-

tribuables.

Ce serait d'ailleurs aller en sens inverse du rouage poli-
tique universel, qui veut que plus une population est dense,
plus elle a besoin d'une représentation proportionnelle équi-
table dans les corps publics.

Quant à la demande d'augmentation du nombre des com-
inissaires, elle accusc une volte-face de la part du Comité des
Citoyens qui n'a jamais cessé de réclamer moins d'échevins.
Pourquoi moins d'échevins et plus de commissaires? La
parole est aux députés qui sont appelés à se prononcer sur
la valeur des amendements soumis.

Ils n'oubliront pas que, si l'institution du Bureau de
Contrôle a valu les frais d'un appel au peuple sous la forme
d'un referendum, la question de répartition, de beaucoup plus
importante que la première, mérite au moins les mêmes
égards.

Les élections générales à l'échevinage auront lieu au
mois de février prochain et il ne saurait y avoir de meilleure
occasion de consulter le peuple sur la manière dont il désire
étre représenté à l'Hôtel de Ville, et dont il veut faire admi-
nistrer son budget.

L'ANNONCE PAR LA VITRINE.

Il y a dix ans, les affaires se faisaient encore à la bonne
franquette, comme encore à la campagne. Aucun effort, au-
cune concentration pour induire le public à adopter un ma-
gàsin en particulier.

Dans ce temps-là, le marchand le plus au courant des
nouvelles et des cancans de sa localité; qui disait les histoires
les plus drôles et qui pouvait prophétiser sur la température
du lendemain, celui-là avait plus de chances d'attirer la clien-
tèle que l'autre qui se bornait à laver ses vitrines une fois la
semaine pour laisser pénétrer le jour dans son magasin, et
qui n'était ni prophète, ni spirituel.

De puis lors, on a découvert d'autres méthodes commer-
ciales. Les petites boutiques anciennes et éparpillées ont fait
place à un groupement de maisons dont l'importance grandit
de jour en jour.

La'concurrence s'est faite plus ardente, et le cancanier
et le prophète sont maintenant des choses du passé. Là où
l'on voyait le crachoir rempli de sciure de bois, on en voit en
cuivre poli. Le vieux poèle a fait place à la fournaise à eau
chaude ou à la vapeur. La chandelle et la lampe à l'huile ont
été détrônées par l'éclairage électrique moderne. L'ancien
comptoir en bois grossier a été remplacé par un autre plus
luxueux, fermé de vitres épaisses, dans lequel on exhibe les
articles tout comme dans la vitrine extérieure.

Contrairement au marchand de l'ancjen temps, l'homme
d'affaires actif de nos jours considère sa vitrine comme son
meilleur actif, comme un excellent chercheur d'affaires qui,
comme par magie, attire les dollars hors de la bourse des
passants pour les faire passer dans son tiroir-caisse.

Mais ceux de la vieille école n'ont pas encore tout à fait
disparu, et on en retrouve qui compte encore sur leur ver-
biage pour faire des affaires, laissant à leurs concurrents le
soin de récolter les bénéfices qui découlent des nouvelles mé-
thodes d'étalages attrayants, soit dans la vitrine extérieure,
soit dans le magasin même.

Mais pour donner de bons résultats, un étalage doit né-
cessairement comporter une idée, un point facile à saisir, un

argument qui fera songer l'observateur et le forcera à garder
dans son esprit quelque détail favorable à l'article annoncé.

Nous présumons que le but de tout annonceur est d'in-
téresser le public de telle sorte qu'il sera amené à acheter sa
marchandise; en d'autres termes, l'annonceur fait l'éducation
du public afin que celui-ci prenne l'habitude d'acheter sa mar-
chandise régulièrement.

C'est la règle scientifique de l'annonce par la vitrine.
Plus le procédé est employé souvent, plus il a de chance

de réussir.

Si un passant a vu ce matin l'annonce de la farine "X"
après l'avoir déjà remarquée ailleurs accompagnant un joli
étalage, il est tout naturel que, s'il a besoin de farine, il de-
mande la marque "X". Sa demande est en quelque sorte au-
tomatique; c'est son cerveau suggestionné qui parle pour lui.
Il a vu l'annonce si souvent qu'elle a entièrement capté son
attention, <le sorte qu'il ne pense à aucune autre marque, et
il demande la farine "X" sans aucun effort <le volonté ou de
pensée.

Le marchand qui non seulement se tient au courant, mais
s'efforce de devancer son époque, celui-là ressort du groupe
comme une grosse limace sur un petit légume.

La monotonie dans l'étalage est une faute grave; l'insi-
gnifiance est sa soeur jumelle, et la négligence totale est le
signe précurseur de la faillite. Dans ce dernier cas, l'homme
d'affaires n'a plus qu'à laisser la place à un autre plus entre-
prenant que lui-même.

L'originalité est vite reconnue, appréciée, et on en cause.
L'étalagiste qui s'écarte du sentier battu pour entreprendre
d'éclairer l'obscurité de la pensée, arrivera sûrement à un
haut degré dans l'ordre du succès, tandis que le marchand
qui est assez heureux pour posséder un tel homme, devient
rapidement l'un des hommes d'affaires les plus en vue de la
ville. Il acquiert une grande popularité qui représente beau-
coup d'argent pour son commerce.

Il y a un grand avantage à avoir les plus belles vitrines
dans la ville. Cela vaut quelquefois mieux que le meilleur
poste. Le premier forcera l'attention à cause des commen-
taires favorables qu'il aura provoqués, jusqu'à ce que le meil-
leur poste finisse par sortir de la mémoire des gens distraits
par l'attrait du premier.

Tout homme d'affaires reconnaitra, admettra qu'il a tout
à gagner à ce que les gents s'arrêtent chez lui pour scruter
ses vitrines, et qu'ils en parlent de façon à créer un nom
unique pour la localité.

L'homme d'affaires de nos jours doit être optimiste. Il
doit voir l'avenir rempli de projets possibles et qui n'ont ja-
mais été réalisés jusqu'à présent. Toutefois, il ne doit pas
se laisser aller à la rêverie; son imagination ne doit voir que
les voies qui conduisent à l'action immédiate. Son pouvoir
d'action dépasse souvent celui d'imagination, et il est souvent
surpris de constater que ses visions se réalisent plus tôt qu'il
n'avait osé l'espérer.

La grande majorité de ceux qui réussissent sont des an-
nonceurs, et leurs efforts tendent à créer, à établir une publi-
cité durable. Pour cela, ils ont reconnu qu'il fallait faire des
choses extraordinaires.

Lorsqu'on se demande de quelle façon il faut faire parler
son étalage de vitrine, pour qd'il attire et retienne l'attention
des passants, il suffit d'étudier le sujet dans ses plus minu-
tieux détails pour trouver la question.

L'arrangement attrayant, lorsqu'il s'agit d'articles en
boites ou en bouteilles, ne consiste pas seulement dans leur
disposition en rangs, en pyramides ou en groupes. Il faut
encore qu'il y ait une idée, un point qui crée le désir d'ache-
ter, sinon tout de suite, du moins lorsque l'occasion, le besoin
le demandera.
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C'est vers ce but que le marchand progressiste de nos
jours dirige ses pensées et ses ambitions, lesquelles, une fois
réalisées, signifient progrès et succès.

Toute annonce pouvant rapporter une réponse, fut-ce
même une carte postale, est destinée à rester dans la mé-
moire de la personne, puisqu'elle l'a suffisamment impresé
sionnée pour qu'elle ci soit intéressée.

LE SORT DU DETAILLANT.

En présence du système d'affaires par la poste, dan: les
petites villes; des magasins à rayons et à succursales multi-
ples dans les grandes villes, le lot du marchand détaillant est
loin d'être enviable. La presse et les orateurs l'ont dénoncé.
On l'a accusé d'être la cause du renchérissement de la vie, et

1n l'a encore comparé à la cinquième roue d'un charriot.
Si ce cri contre le détaillant, et la cause du coût anormal

de distribution étaient fondés, nous pourrions nous alarmer;
mais recherchez soigneusement la source de ces vociféra-
tions et vous trouverez infailliblement qu'elles viennent de,
théoristes, ou de gens <lui n'ont aucune expérience du con-
ierce. Mus par des motifs absolument égoistes, les hauts

personnages qui crient si fort contre le renchérissement. tra-
hissent leur ignorance des conditions dans lesquelles se fait
la distribution des produits du manufacturier et du fermier

Jusqu'au consommateur.
On a vu des maires conseiller aux détaillants de leurs

villes d'acheter en plus grandes quantités afin de réduire
leurs frais d'administration. D'autres leur ont recommandé
d'abaisser les prix actuels s'ils ne voulaient pas être sup-
plantés par les coopératives.

Mais toutes ces bonnes gens qui font tant le bruit ne
,avent évidemment pas que les mêmes conditions existent
par tout l'univers. L'Angleterre elle-même doit faire face à
un problème identique au nôtre, malgré (lue là les coopéra-
tives soient réputées être la panacée contre tous les maux en
affaires, et avoir le don de réduire le coût de l'existence. Les
coopératives sont prônées comme le seul remède contre le
renchérissement. Mais suivez la piste des faillites, et les
plus ardents défenseurs des sociétés coopératives admettront
qlue la marchandise ne saurait être distribuée à meilleur mar-
ché et selon un service plus adéquat que ne le fait le détail-
lant (le nos jours. Le détaillant est là pour rester, et nous
croyons que le jour n'est pas éloigné où il sera mieux ap-
précié; où on lui donnera crédit pour le rôle utile qu'il joue
dans l'évolution du monde, et où on le reconnaitra comme le
plus important facteur de la distribution économique des ar-
ticles du producteur au consommateur.

On commence à le reconnaitre graduellement et oùre-
lent.

Les grands magasins, les revues périodiques et les jour-
naux quotidiens le traitent avec plus d'égards.

Dans ce pays, le détaillant ne peut pas monopoliser
Si cela était, nous serions les premiers à le combattre.
De son côté, le détaillant ressent une plus forte presion

de la part de ses plus forts concurrents. Ce qu'il craint, ce
n'est pas la moyenne de la valeur donnée par ces grands con-
currents. Sur ce terrain, il est absolument sauf.

Les frais du grand magasin sont élevés. Sur chaque
dollar de marchandise vendue, il lui faut prendre de vingt-
cinq à trente pour cent pour les dépenses. Il existe pour la
vente; cependant, il confie souvent cette vente à des vendeurs
indifférents et inhabiles qui ne comprennent pas les besoins
du public ou qui ne connaissent pas la valeur de la marchan-
dise qu'ils sont appelés à recommander.

C'est un tout autre sujet qui constitue le problème du
détaillant. C'est contre les manoeuvres injustes et trom-
peus'es pour attirer la clientèle qu'il ne peut pas lutter avan-

tageusement. Ltzs gros peuvent annoncer à pleine page de
journal, et remplir cette page d'arguments exagérés sur la
valeur des articles offerts. C'est ce qui fait pâlir le petit
marchand forcé de rester dans l'ombre. Personne n'a le
droit de réclamer contre l'annonce intensive si elle est hon-
nête. Mais tout le monde a droit de protester lorsque l'an-
nonce n'est qu'une tromperie et que le public est appelé à
payer le coût de cette tromperie répartie sur chacun des
articles de première nécessité.

Et lorsque les grandes maisons peuvent se payer le luxe
le vendre pendant quelque temps des articles de marque à

'perte, dans le seul but d'attirer des foules, qui donc achètera
les articles du petit détaillant, dont le prix marqué comporte
un profit honnête?

Ce moyen a encore un autre effet, celui de répandre la
croyance qtue les grands magasins ont le pouvoir d'accorder
<les réductions sur des articles que nous connaissons, et nous
nous faisons à l'idée qu'ils peuvent le faire sur tout leur
stock. C'est ainsi que le public s'imagine que le détaillant
est incapable le le servir, et il passe outre. Voilà ce qui
menace l'existence de milliers de, petits marchands. Il sem-
ble que, graduellement, le grand nombre soit destiné à tra-
Nailler pour le petit, à moins qu'on n'arrête immédiatement
le courant actuel.

Les manufacturiers et les marchands de gros qui, dans
le passé, dans de nombreux cas, favorisaient les magasins à
rayons et ceux faisant affaires par la poste commencent à
reconnaitre <tue c'est une folie que de faire cause à part
contre oo pour cent de leurs clients, les petits détaillants, qui
distribuent plus de 75 pour cent des articles manufacturés.
Il semble maintenant que manufacturiers et fournisseurs en
gros soient mieux disposés envers le détaillant. Nous
croyons qtue la plupart d'entre les premiers soient mieux
disposés que jamais à adopter des méthodes plus justes.

Ce même procédé d'éducation éclairera aussi les écri-
\ailleurs qui cesseront de harceler l'honnête et laborieux dé-
taillant mal rétribué, mais qui donne au producteur et au
consomateur un service dont on ne pourra jamais se passer.

L'organisation aussi parfaite que possible des marchands
détaillants est leûr seule protection contre les attaques in-
justes de ceux qui les vilipendent aujourd'hui.

Nos gouvernements reconnaissent que les organisations
d'hommes d'affaires, fondées dans le but de promouvoir leurs
intérêts, sont aussi dignes de protection que les unions ou-
%rières et les sociétés d'agriculture. Et nous ne cesserons
<le prêcher l'association, la coopération et la protection à
toits les détaillants. Alors, et alors seulement, ils pourront
résoudre le problème auquel ils ont à faire face aujourd'hui,
celui de leur propre conservation.

INITIATIVE ET PERSEVERANCE.

L'initiative et la persévérance sont les qualités essentiel-
les pour un marchand. Il est rare que les grosses ventes se
fassent facilement. La personne qui sort de chez elle bien
déterminée à dépenser $40 ou $5o est assez rare, mais très
appréciée. Non, en effet, les grosses commandes ne viennent
pas spontanément. C'est juste si on rencontre assez d'excep-
tions pour établir la règle. C'est pourquoi la persistance est
la clef du succès.

L'homme qui renonce à une perspective après avoir
échoué deux, cinq, dix fois, renonce aux effets de son travail.
Tl vaut mieux ne rien entreprendre plutôt que d'abandonner
une tâche inachevée.

L'effffort que vous avez fait pour convaincre un client
n'est jamais complètement perdu. Il est certain que quel-
qu'un récoltera les fruits du travail fait. Si ce n'est pas vous,
c'est parce que vous aurez lâché.
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L'INSTITUT DES COMPTABLES ET AUDITEURS.

A la Chambre de Commerce du District de Montréal, ven-
dredi dernier, on a tenu la première assemblée annuelle de l'Ins-
titut des Comptables et Auditeurs de la Province de Québec,
sous la présidence de M. Georges Gonthier.

Un grand nombre de membres avaient répondu à l'apel du
président, montrant par là quel intérêt ils portaient à une asso-
ciation qui est appelé à faire progresser de façon superbe la
position de comptable, plus spécialement parmi l'élément ca-
na-dien-français.

L'ordre du jour de l'assemblée comportait: i° L'élection du
Bureau de direction pour l'exercice 1913-14; 2° Le rapport du
président; 3° Question d'ordre privé.

Les élections ont donné le sésultat suivant: Président, Geor-
ges Gonthier, comptable de la société Gonthier, St-Cyr & Fri-
gon; ier vice-président, Il. J. Jones; 2e vice-président, Alex.
Desmarteau; conseillers, A. Turcotte, H. A. Wright, C. A. Ga-
gnon, Robert Stewart; trésorier, J. G. Robson; secrétaire, Hen-
ri Viau.

L'Institut des Comptables et Auditeurs de la Province de
Québec fut fondé dans le but de donner plus de valeur au rôle
des comptables et auditeurs, de faire de cette institution d'im-
portance primordiale dans toutes les maisons de banque et de
commerce, une véritable profession avec ses études spéciales et
ses titres bien définis, bien déterminés.

Certes, l'oeuvre fut ardue et les fondateurs de l'Institut des
Comptables et Auditeurs de la Province de Québec eurent bien
<les difficultés à surmonter. Aujourd'hui, la nouvelle institution
est bien vivante et le bureau de direction peut regarder hardi-
nient vers l'avenir.

La profession de comptable telle que comprise et voulue
par les directeurs n'est pas d'un accès absolument facile: voici
dans leurs grandes lignes une idée des examens que le candidat
au grade de comptable licencié doit subir.

"Tout candidat sera tenu de passer deux examens appelés
intermédiaire et finaux, une période d'au moins une anée devant
s'écouler entre chaque examen.

(a) Les sujets compris dans l'examen intermédiaire seront:
i-Arithmétique.
2-Tenue des Livres.
3-Audition.
4-Principes de la Loi Commerciale, y compris les sociétés,

Loi des Compagnies et Insolvabilité.
(b) Les sujets compris dans les examens finaux seront:
i-Comptabilité (y compris des Corporations Municipales).
2-Audition.
3-Loi des Compagnies.
4-Sociétés.
5-Banque de Change.
6-Insolvabilité et Liquidation.
7-Fidéi-commis et Exécuteurs."
Le bureau des examinateurs sç compose de M. A. E.

Wright, H. Viau, L. A. Caron, Georges Gonthier.
Dans l'ordre professionnel, des,démarches ont été faites

auprès du ministre de la Justice, à Ottawa, et d'autres person-
nages influents, au sujet de la nouvelle Loi des Banques afin
que les membres de l'Institut des Comptables et Auditeurs
de la Province de Québec soient qualifiés et choisis par l'as-
sociation des banques comme éligibles à l'inspection des
banques.

Sept licences de "l'Institut" ont été choisies par l'associa-
tion des banques et acceptées par le ministre des Finances.

Le conseil de "l'Institut" veut aller de l'avant. Il a en vue
de faire donner des conférences, de faire établir sur des bases
définitives la profession de comptable dans la Province de Qué-
bec, d'établir un tarif des honoraires des membres de l'Insitut,
etc., etc.

Comme on le voit, au point de vue financier et commercial,
l'Institut des Comptables et Auditeurs de la Province de Québec
vient à son heure et répond à un besoin d'intérêt vital dans les
rouages économiques de la Province.

LA SAISON DES FETES.

Les affaires se font avec tant de rapidité durant le temps
des fêtes, que beaucoup de marchands ne pensent pas à la
vente, et ne s'occupent que de trouver le moyen de disposer
des foules qui envahissent leur magasin. C'est tout comme
si on ne devait plus songer à faire du commerce après les
fêtes. Nous admettons que certains magasIns peuvent d'ores
et déjà compter sur toute la clientèle qu'il leur sera possible
de desservir pendant cette période des fêtes; mais cela ne
veut pas dire qu'ils ne pourraient pas faire beaucoup plus
d'affaires s'ils étaient outillés en conséquence.

Prenez par exemple n'importe quel magasin d'une grande
ville durant les heures de presse, une ou deux semaines avant
la Noél, et vous verrez que les allées sont remplies de ma-
gasineuses qui ne demandent qu'à dépenser de l'argent et à
se procurer l'article qui se rapproche le plus de celui dont
elles ont besoin. C'est une véritable confusion et elles ont
toutes les peines du monde à se faire servir. Il n'y a pas de
doute que le magasin fait des affaires; mais fait-il toutes
celles qu'il pourrait faire?

Généralement, non! Il y a trop de confusion. Les af-
faires sont là, mais on ne peut pas en disposer, on ne peut
pas natériellement y répondre. .

La première faute est dans le trop petit nombre d'em-
ployés, de vendeurs, et il faut, pour la circonstance, retenir
les services de surnuméraires qui ne sont familiers ni avec
le magasin ni avec le stock. D'un autre côté, le personnel
régulier s'épuise par l'excès de travail et les longues heures,
et il en résulte un service médiocre et une foule d'erreurs.

Le remède naturel à un tel état de chose est à la portée
des clients. Il faudrait qu'ils comprissent bien l'importance
de se pourvoir de bonne heure au lieu d'attendre à la der-
nière minute. Mais c'est une impossibilité dans la plupart
des cas. Les moyens pécuniaires ne permettent pas à tous
d'acheter de bonne heure, de sorte que le marchand est
obligé de se résigner à accepter l'avalanche des affaires qui
lui arrivent durant les quelques jours qui précèdent la Noël
et le Premier de l'An, et il ne peut disposer que des moyens
à sa portée pour s'en tirer le mieux possible.

Mais il n'en est pas moins vrai qu'il devrait faire tout en
son pouvoir pour inviter le public à se pourvoir de bonne
heure. Une annonce bien faite aidera beaucoup à atteindre
ce but, de même que les ventes occasiofinellles de cadeaux
de fêtes. On pourrait ainsi prévenir ou encore atténuer
l'encombrement des derniers jours.

En tout cas, le marchand ne doit négliger aucun de ses
préparatifs.

Il devrait faire à l'avance une réorganisation de ses
rayons pour le temps des fêtes. Il y en a quelques-uns dont
les affaires sont lentes à ce moment-là, et il vaudrait mieux
les négliger un peu pour faire bénéficier les autres plus actifs
des services du personnel entier.

Au lieu de mettre les employés surnuméraires au service
des sections populaires les plus achalandées, il vaudrait
mieux y amener le personnel des vendeurs expérimentés et
le remplacer par les employés temporaires. Et là où l'on
placera ces derniers, il faudra laisser un ou deux employés
expérimentés pour les guider.

Un bon outillage est d'une haute valeur durant la presse;
plus qu'en tiftt aVt tUmps de l'année. Il faut alors prendre
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soin d'un plus gros stock, et il faut aussi l'étaler de façon à
pouvoir le servir facilement et rapidement. Pour cela, il faut
posséder des accessoires modernes. Il-existe aujourd'hui de
nombreux objets qui, en même temps qu'ils économisent
l'espace, épargnent bien des mouvements inutiles de la part
du commis. Il y a entre autres les cabinets où l'on exhibe
les vêtements pour hommes et femmes, appuyés sur des sup-
ports. Ils permettent à l'acheteur de faire un choix, et au
commis de faire autre chose que passer son temps à remettre
les choses en place.

Il est à peine nécessaire de suggérer l'emploi d'un mé-
canisme de caisse quelconque et d'un convoyeur pour les
paquets; néanmoins, il est encore des magasins qui n'en sont
pas pourvus.

Le service de livraison est aussi assujetti durant le mois
de décembre, et le marchand qui désire faire toutes les af-
faires possibles durant ce temps, devra s'outiller de façon à
ne pas souffrir d'insuffisance dans aucun de ses services.

Il y a encore la question d'étalage. A Noël, les articles
se vendent d'eux-mêmes s'ils sont convenablement étalés,
montrés. Beaucoup de personnes entrent instinctivement
dans un magasin sans avoir au préalable arrêté leur choix
d'un article en particulier. Elles cherchent quelque chose qui
les inspire, et plus la marchandise est en vue, plus il est facile
de faire des ventes. C'est pourquoi les cadeaux de fêtes de-
vraient être étalés où ils sont susceptibles d'être vus. Pour
cela, il faut des accessoires convenables, et ils feront d'eux-
mêmes tant d'affaires qu'ils vous rembourseront de la dé-
pense de leur achat.

Les bons magasins, de nos jours, vantent autant leur
service que les prix et la qualité de leurs marchandises.

Aussi, le service est-il l'un des plus puissants facteurs du
succès en affaires; au surplus, un bon service est à la portée
de tous les marchands. Or, pour donner un bon service, il
faut être bien outillé, et ceci n'est jamais si important qu'au
temps des fêtes. Ne manquez pas de voir à ce que votre
magasin soit outillé pour disposer du commerce de la Noêl
sans en rien perdre.

LAPORTE, MARTIN, LIMITEE.

Nous attirons particulièrement l'attention de nos lec-
teurs sur l'annonce que nous publions dans cette édition pour
le compte de la maison d'importation Laporte, Martin, Li-
mitée, de cette ville& On y verra une liste complète des
meilleures marques de fruits secs et évaporés. Les raisins
secs de Corinthe et de Valence; les raisins de table "Malaga"
(les marques Cluster, Princess, Duchess et Countess; les rai-
sins Muscatel de Californie, les prunes de Californie et
d'Oregon, les dattes "Golden Hallowee", les figues de la
marque "Camel" dites Layer, Umbrella, Glove Box, Natural.
Les fruits évaporés comportent les pommes, poires, pêches
et abricots. Un coup d'oeil sur l'annonce éclairera le mar-
chand avide de se procurer ce qu'il y a de mieux sur le
marché.

M. H. LAPORTE.

M. Hormisdas Laporte, chef de l'importante maison La-
porte, Martin, Limitée, est depuis la semaine dernière à
Atlantic City, où il prend un repos bien mérité après de
longs mois d'un labeur ardu. \Y. Laporte se propose de re-
venir à Montréal vers la fin de cette semaine et il sera à son
bureau dès mardi prochain.

LE VERBIAGE NUISIBLE.

Le grand tort, chez beaucoup de vendeurs, c'est de vou-
loir trop parler. Ils semblent croire que plus ils parleront,
plus ils vendront.

On a dit d'un agent d'assurance, qu'il n'avait pas son
pareil pour intéresser les gens dans l'assurance-vie et qu'il
les amenait juste au point de leur vendre une police. Mais
au moment de conclure le marché, il ratait son coup chaque
fois à cause de son persistant et imprudent bavardage. Aussi,
avait-il pris l'habitude de demander l'aide d'un camarade,
avec qui il partageait sa commission, chaque fois qu'il avait
à vendre une police.

C'est le cas d'un bon nombre de commis qui semblent
croire que la loquacité est un actif précieux. Comme ques-
tion de fait, trop de verbiage éveille la suspicion plus sou-
vent qu'il n'aide la vente.

Dans le commerce de la chaussure, par exemple, il faut
au commis plus de connaissances que de discours.

Le vendeur habile est celui qui peut se rendre un çompte
exact des désirs du client, et lui faire voir tout de suite la
chaussure de forme et de pointure qui créera dès le début
l'impression voulue. Alors, si les chaussures vont au client,
la vente est tout de suite faite.

Que le commis ait tenté trois ou quatre fois d'intéresser
son client, qu'il lui laisse tout loisir d'examiner la chaussure
et de la critiquer, sans essayer de distraire son attention en
bavardant. Car si l'acheteur se figure que le commis veut lui
vendre du verbiàge à la place de chaussures, il courra vite à
un autre magasin. Et cette conclusion sera d'autant plus
probable, si le commis devient de plus en plus loquace
chaque fois qu'il tentera d'intéresser son client à une nou-
velle forme, ou qu'il lui faudra faire essayer diverses poin-
tures.

Résumons en- disant que le commis qui sait deviner les
besoins du client d'après ses propres données, et qui sait
faire concorder en même temps la largeur de la forme avec
la pointure, ce commis-là n'a pas besoin de faire de discours.

Le silence est d'or aussi bien pour le vendeur en chaus-
sures que dans n'importe quelle autre vocation.

Le commerce de chaussures peut se passer très avanta-
geusement de ce verbiage qui, dans la plupart des cas, fait
perdre la vente.

AU COMMERCE.

Les employés surnuméraires.

A la veille de la presse des fêtes de Noël et du Premier
de l'An, les commerçants de toutes catégories éprouvent le
besoin d'augmenter l'effectif de leur personnel.

La chose se répète en plusieurs occasions durant l'année
et nous savons qu'ils éprouvent chaque fois de grandes diffi-
cultés à se procurer une aide recommandable.

Nous sommes en mesure de les assister dans leur tâche,
et les marchands qui désirent retenir les services de person-
nes pouvant leur être utiles, n'auront qu'à s'adresser au
"Prix Courant" pour s'assurer l'aide dont ils ont besoin.

Nous avons actuellement au registre une assez longue
liste de noms de jeunes personnes recommandables pouvant
disposer d'une partie de leur temps et fournir d'excellentes
références. La plupart de ces personnes sont familières avec
les langues française et anglaise et sont, en conséquence,
susceptibles de rendre des services appréciables.

Que ceux qui prévoi'ent avoir besoin d'aide surnuméraire
pendant les fêtes se hâtent de nous faire parvenir leurs de-

mandes.
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IL Y AURA UNE FOULE ENORME A L'EXPOSITION
D'OTTAWA.

Les demandes pour le transport et les hôtels affluent.-Liste
des membres et exposants de la C. H. M. E. A. - As-
semblée des directeurs pour terminer les arrangements.

Le secrétaire Tobin, de la Catiadian Hardware Manufac-
turers' Exhibitors Association, fournit des rapports encoura-
geants au sujet des progrès de l'organisation de l'exposition et
de la convention de Ferronnerie, à Ottawa, en février prochain.

Il est manifeste déjà que l'assistance pendant la grande se-
mnaine de ferronnerie sera plus nombreuse qu'elle n'a jamais
été en pareille circonstance.

Ce qui le prouve péremptoirement, c'est la liste publiée ci-
dessous des membres et exposants de la C. H. M. E. A.

Pratiquement, toutes ces maisons auront de grands exhi-
bits à Ottawa et quand on se souvient du fait que l'Exposition
ne se tiendra que dans quatre mois, on reconnaît que les manu-
f acturiers manifestent un très vif intérêt et empressement pour
l'exposition. Les officiers assurent que cette Exposition éclipse-
ra tout ce qui s'est fait jusqu'ici.

Le fait que les marchands de ferronnerie seront très nom-
breux, semble aussi assuré. Le secrétaire Tobin déclare que
nombre de gens lui écrivent pour retenir leurs places dans le
train spécial et aux hôtels.

Les détaillants manifestent beaucoup <'intérêt pour l'expo-
sition.

Les arrangements en saont arrivés au point qu'il n'y a plus
qu'à prendre les mesures finales et une assemblée des direc-
teurs et du bureau des aviseurs <le la G. H. M. E. A. aura lieu
dans ce btît au Queen's Hotel, à Toronto, au cours du pré-
sent mois.

Voici la liste des exposants et membres enregistrés jusqu'à
ce jour:

E. A. Atkins & Go., Ltd., Toronto, Ont.
National Acme Mfg. Co., Montreal Qué.
Pease Foundry Co., Ltd., Toronto, Ont.
Boeckh Bros. Co., Ltd., Toronto, Ont.
Taylor Forbes Go., Ltd., Guelph, Ont.
James Stewart Mfg. Go., Ltd., Woodstock, Ont.
Imperial Varnish & Golor Go., Ltd., Toronto, Ont.
Gutta Percha & Rubber Co., Ltd., Toronto, Ont.
Brantford Roofing Go., Ltd., Brantford, Ont.
Canadian H. W. Johns-Manville Co., Ltd., Toronto, Ont.
Hall Zyrd Foundry Go., Ltd., Hlespeler, Ont.
Gumner Dowswell Ltd., Hamilton, Ont.
Pinchin Johnson & Co.. Ltd., Toronto, Ont.
International Varnish Go., Ltd., Toronto, Ont.
Dunlop Tire and Rubber Goads Co., Toronto, Ont.
Onward Mfg. Co., Berlin, Ont.
Benjamin Moore & Co., Ltd.. West Toronto, Ont.
S. F. Bowser & Go., Ltd., Toronto, Ont.
McClary Mfg. Go., London, Ont.
Gillette Safety Razor Go., Montreal, Qué.
Russell Motor Car Go., Ltd., West Toronto, Ont.
Ont. Lantern and Lamp Co., Hamilton, Ont.
Glidden Varnish Go., Toronto, Ont.
Lufkin Rule Co., Ltd., Windsor, Ont.
Stratford Mfg. Co.. Ltd., Stratford, Ont.
Sherwin Williams Co., Ltd., Toronto, Ont.
Dominion Register Co., Ltd., Toronto, Ont.
Clare Bros., Ltd., Preston, Ont.
Geo. C. Kaitting & Son, Galt, Ont.
Canadian Tan and Die Co., Ltd., Gaît, Ont.
Tobin Arms Mfg. Co., Ltd., Woodstock, Ont.
Hamilton Stove and Heater Co., Ltd.. Hamilton, Ont.
Canadian Shovel and Tool Co., Ltd., Hamilton, Ont.
Dav'id Maxwell & Sons, St. Marvs, Ont.

Canada Paint Co., Ltd., Montreal, Que.
Moffat Stove Go., \Veston, Ont.
Lowe I3ros., Ltd., Toronto, ont.
Johin Morrow Screwv Co., Ltd., lngersoIl, Oint.
Canadian Heating and Ventilating Go., Ltd., Owen

Sound, Ont.
Oneida Gonimunity t.o., Niagar Falls, Ont.
\V'are Mfg. Go., Ltd., Oakville, Ont.
(;reeiiing WVire Co., Ltd., Hamnilton, Ont.
Auto Strop Safety Razor Go., Ltd., Toronto, Ont.
J. H. Connor & Son, LtI., Ottawa, Onr.
Gurney Foundry Go., Ltd., Toronto, Ont.
Northerni Alumintim Co., Ltd., Toronto, Ont,
1). Moorc & Go., Hiamilton, Ont.
Shurly, Dietrich Co., Ltd., Gaît, Ont.
F. WV. Bird & Son, Hamilton, Ont.
(Canadian Buffalo Sled Go., Preston, Ont.
~\illiams Chemnical Go., Ltd., Russell, Ont.
Onîe Minute Wa"ýshing Machine Co., Toronto, Ont.
Steel Company of Ganada, Hamîilton, Ont.
Tallinan Brass and Metal Go., Hamilton, Ont
Pratt & Lambhert. Inc., flridgehurg, Ont.
E. T. WVright & Ca., Hamilton, Ont.
Rurrow, Stewart & Milne Co., Ltd., Haniiiton, Ont.
Canadian Steel and XVire Go., Ltd., Hamilton. Ont.

('11a<wick Brass Go., Ltd., Hamilton, Ont.
Meakins & Sons, Ltd., Hamilton, Ont.
Standard Paint and Varnish Go., Ltd., Windsor, Ont.
National Cash Register Ca., Toronto, Ont.
Richards-Wilcox Co., Ltd., London, Ont.
National Machinery and Supply Co.. Hamilton, Ont.
Asbestos Mfg. Go., Ltd., Montréal, Qué.
Hardware and Metal, Toronto, Ont.
Canadiani Hardware, Stove and Paint Jonrnal. Toronto,
Ont.
Flexible Conduit Go., Guelph, Ont.
Supreme Heating Co., Ltd., Welland, Ont.
Hamilton and Toronto Sewer Pipe Go., Ltd., Hamilton. Ont.
Canada WVire and Iron Goods Go., Hamilton, Ont.
Galt Brais Mfg. Go.. Ltd.. Gaît, Ont.
Martin Senotîr Co., Ltd.. Montréal, Qué.
Shieet Meta] Products Go., Toronto. Ont.
Gendron Mfg. Go.. Ltd., Toronto, Ont.
Findlay Bras. Co., Ltd.. Carleton Place, Ont.
Steel Trough and MachineCo., Tweed, Ont.
McGregor Banwell Fence Go., Ltd.. Walkerville. Ont.
Radiant Electric Co., Ltd.. Grimsby, Ont.
Butterworth Foundry Co.. Ltd.. Ottawa, Ont.
James Smart Mfg. Go.. Ltd., Brockvîllc, Ont.
Beach Foundry Co., Ltd., W'inchester, Ont.
Grand Trunk Railway Systeni, Montréal. Qué.
Dustbane Mfg. Go., Ltd., Ottawa, Ont.
Grant-Holden Graham, Ltd.. Ottawa, Ont.
Renfrew Elec. Mfg. Go.. Ltd., Renfrewv. Ont.
Steel Equipment Go.. Ltd., Ottawa, Ont.
Barr Register, Ltd., Trenton, Ont.
E. B. Eddy Go.; Ltd., .Ottawa, Ont.
Dominion Cartage Co., Ltd., Montréal, Qué.
Pedlar People, Oshawa, Ont.
McFarlane, Douglas Go.. Ltd., Ottawa, Ont.
Canada Brush Ca., St. John, N. B.
Springer Lock Mfg. Co., Ltd., Belleville. Ont.
Le Prix Gourant, Montréal, Qué.
The Canada Metal Co., Toronto, Ont.
Ottawa Paint Works, Ottawa, Ont.
D. F. Jones Mfg. Co., Gananoque, Ont.
The Montreal J-Terald, Montréal. Qué.
The Montreal Gazctte. Montréal, Qué.
Frost Wire Fence Co., Hamilton, Ont.
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LES RAPPORTS AVEC LA CLIENTELE FEMININE.

Il se fait une quantité énorme d'affaires avec les femmes
I à cause des femmes, et cependant la généralité des hom-

mes ignore absolument la manière de traiter une affaire avec
une femme. La façon d'agir dépend, dans une large mesure.
du milieu social auquel appartiennent les futures clientes:
mais les indications suivantes peuvent être considérées à un
point de vue général.

Soyez toujours scrupuleusement, méticuleusemen poli
avec les femmes. La lettre qui fait étalage d'une politesse
un peu obséquieuse est celle qui les flatte le plus. Elles pré-
fèrent aussi recevoir les lettres dans des enveloppes éléan-
tes, écrites sur un papier riche, ayant un cachet mondain.
Les femmes aiment la toilette; la papeterie, c'est la toilette
de la lettre. Les hommes d'affaires, au contraire, préférent
en général de la papeterie de bon goût, mais simple et ordi-
naire: ils sont enclins à se méfier <le toute recherche dl'élé
gance.

On doit toujours faire entrer quelques phrases d'hoin-
mages dans une lettre destinée à une femme, tandis qu'on
doit exposer les faits très simplement et très clairement et
se garler de toute argumentation. Les raisons, les explica-
tions, les arguments, cela n'est pas pour les femmes. Si
cependant il y a lieu de fournir une explication, le mieux est
<le l'envelopper dans beaucoup de phrases de politesse et de
lui donner en quelque sorte la forme d'excuses avec pro-
messe que la chose ne se renouvellera pas.

Quand vous abordez, avec une femme, une.question d'af-
faires, il convient de conclure le plus vite possible, de peur
que votre interlocutrice ou correspondante ne change d'idée
Si elle répond: "Non", il y a lieu, mettons une dizaine de
jours après, de remettre la question sur le tapis, mais en la
présentant sous un jour nouveau; on a alors des chances
d'obtenir une décision favorable: le grand art consiste à re-
présenter votre sujet sous un aspect totalement différent et
avec une grande délicatesse de touche, de crainte d'ennuyer.
Quantité de femmes prennent peur et se dérobent quand
elles se voient obligées de prendre une décision. Soumettez-
leur vos articles en indiquant les mérites de chacun, puis
laissez-les croire qu'elles demeurent absolument libres d'agir
à leur guise. Il est souvent utile de dire un mot en faveur
<lu chemin que vous ne voulez pas leur voir -suivre, de crainte
qu'elles ne croient que vous avez une préférence marquée
pour l'autre direction, car la méfiance les ferait alors se jeter
a l'opposé.

Pour arriver à vendre à une femme, il faut du tcipý,
beaucoup de temps. Ne vous imaginez pas qu'il suffit d'insi-
nuer une idée et qu'elle fera des progrès dans l'esprit de
votre cliente pendant que vous vous occuperez d'autre chose.

Les grands magasins appliquent ces principes d'une fa-
çon admirable, et c'est là le secret de leur immense succès.
Ne vous étonnez jamais si vous ne recevez pas de réponse
d'une femme; elle s'attend invariablement à recevoir deux
lettres de vous pour une qu'elle vous envoie.

Les trois quarts des affaires qui -e traiteit danl, intr. p.'-
se font pour la femme, ou à son instigation, on, <l'une mailer
ou d'une autre, parce que "femme le veut", même quand cl
n'apparait ni dans la transaction, ni dans la coulisse. 'argent
qui se dépense pour le ménage, J'habillement. la nourriture.
passe en totalité par ses mains, et ce sont ses désirs qui lé-
tournent le courant dans telle direction. Si l'annonceur et l'em
ployé à la correspondance pouvaient deviner ce qui peut in-
luencer l'esprit féminin ils obtiendraient à coup sûr des ré
ýultats dignes des plus grands efforts.

L'observation a démontré que la femme se laisse beaucoup
cuider par l'opinion du monde, par l'avis qui est "dans l'air"
A la première réclame en faveur d'un article nouveau. la fem-

lue ne se précipitera point pour l'acheter. Elle préfère attendre
"t 'ir *i quehlu'in donne l'exemple. Quand elle commnce à
croire que "cela fera fureur", alors elle aussi court grossir la
ftule des acheteurs N'est-ce pas exactement ce qui se passe
pour les modes nouvelles? Prise individuellement, la femme
cède facilement aux appels répétés. Mais la façon d'offrir vaut
nîu\ que ce qu'on offre. On doit s'efforcer de faire valoir les
.- 'té tentants de l'article; il faut déployer une certaines origi-
nalité, beaucoup le tact, et se garder de toute instance en-

l.a fenmne est tout particurièrement sensible aux petits ca-
1k ai x La meilleure manière d'entrer en relations d'affaires
oec une fiuutire cliente. c'est de lui offrir gratuitement un objet
(I' peu de valeur, qu'elle recevra contre envoi d'une simple
,arte-potale otu qu'elle viendra chercher elle-même au magasin,
le iiir indiqué Uie fois dans ses bonnes gràces, vous l'amenez,

a t pas. à sous donner une commande. Enfin, quand on veut
produire une impression sur une femme, il faut s'adresser à
pcu prés excluishi\ement aux sens et aux émotions. La délica-
tesse de'. nuances, l'élégance des formes, des conseils en appa-
rence désintéressés sur les moyens d'aceroitre son plaisir, son
bien-étre, ou celui de ses amis, voilà comment vous conduirez
la femme à vous acheter vos marchandises, pourvu que vous
f-ier preuve de persévérance et que vous n'avez pas l'air pres-
e ele s endlre

COMPAGNIES INCORPOREES.

Des lettres-patentes ont été émises par le lieutenant-
'u(verneur le la province de Québec, incorporant:

"Belisle et Compagnie, Limitée," pour faire le commerce
dle nouveautés, épiceries, quincailleries, ou tout autre com-
mîerce en gros et en détail; faire le commerce d'argent par
préts sur billets, obligations, hypothécaires ou autres, ventes
a réméré, constituitions de rentes, achats et ventes d'obliga-
tions, débentures ou titres semblables, avec garanties et pri-
ýiléges y attachés. Capital-actions, $20,ooo, à Wotton.

.\danson and Company, Limited," pour faire les affai-
r" connie agent d'immeubles en général et financier, cour-
lier et proioteur. Capital-actions, $2o,ooo, à Montréal.

"Overseas Realties, Limited," pour acheter, louer ou ac-
'lulérir autrement et posséder de@ immeubles, vendre, louer,
transporter, échanger, en disposer ou faire le commerce au-
tremient avec les dits immeubles ou toute partie d'iceux.
Capital-actions, $15,00o, à Montréal.

"Le Prêt Provincial, Limitée," pour écrire un ou des
c'ontrats de placements d'argent ou d'emprunt, d'argent rem-
hoursable par versements, et solliciter, recevoir des deman-
des et émettre des contrats. Capital-actions, $2o,ooo, à
Qulébec.

"The Canadian Slate Company, Limited," pour travailler,
nai'tIller et mettre en opération des carrières pour la pierre
'I l'ardoise Capital-actions, $oo,ooo, à Québec.

LE CLUB DE HOCKEY "SWEET CAPORAL".

.\ une nombreuse assemblée des membres du Club de
Hockey Sweet Caporal, les officiers dont les noms suivent
.nt été élus pour l'année prochaine:

Patron d'honneur, M. P.-R. Walters; président d'hon-
neur, M. H. Miller; président actif, M. J. Brennan; vice-

président, M. D. Fraser; trésorier, M. A. Alce; secrétaire,
M W. Murphy; gérant, M. B. Sloan.

Bureau exécutif: MM. J. Kavanagh, H. Fox, G. Stewart.
A en juger par l'enthousiasme manifesté par l'assistance.

il Semble que les "speed boys" ne ménageront pas leurs ef-
forts pour remporter la palme, la saison prochaine.

Vol. XLVI - No 4(j.



LE PRIX COURANT, Vendredi, 14 Novembre 1913.

CONTRE LES MANOEUVRES CORRUPTRICES EN
MATIERE COMMERCIALE.

Mémoire adressé au Congrès International des Chambres de
Commerce et des Associations Commerciales et Indus-
trielles, par la Société Allema*de.

Parmi les plaies du commerce de nos jours il faut relever
spécialement les pratiques de corruption qui se sont déve-
loppées, notamment dans les pays à vie industrielle et com-
merciale intense, au point d'appeler impérieusement la ré-
pression. Le peuple, dans son honnêteté instinctive, a ca-
ractérisé l'action, par la locution "graisser la patte", comme
il appelle "pot-de-vin" le prix de l'indélicatesse.

Quiconque est en relations avec les divers pays du globe,
quiconque suit cette matière dans les journaux, sait perti-
nemment que le mal est international. Encore récemment
des cas scandaleux de corruption ont été découverts de di-
vers côtés.

Sous la pression de la concurrence toujours plus achar-
née, le vendeur en quête d'affaires a cessé de lutter par la
seule qualité de ses produits et par des prix avantageux, il a
trouvé plus commode d'éliminer le concurrent plus scrupu-
leux, en achetant la conscience de celui chargé des achats.
Nous ne parlons point de cas isolés; le mal est plus général
qu'on ne pense. En certains pays, en certaines branches du
commerce et de l'industrie, l'abus est devenu un système, de
sorte que l'on y rencontre la théorie que les affaires seraient
impossibles autrement.

Non réprimé, le mal minerait lentement toute honnêteté
et délicatesse commerciales; sa répercussion s'exercerait fa-
talement sur toute la vie économique, car les produits ren-
chériraient, puisque dans son prix de revient le corrupteur
doit faire la part de la dépense, leur qualité souffrirait, car
on se rabattrait sur les matières premières inférieures. Le
vendeur qui se sert de ces moyens malhonnêtes, aide à rendre
impossible la concurrence loyale, base de tout commerce sain.

C'est donc une tàche d'intérêt national pour chaque état
civilisé que de réprimer la corruption.

Or, la condition primordiale pour la réussite, est l'exis-
tence d'une loi punissant tant la corruption que la vénalité.
Sans une telle arme les initiatives privées resteraient vaines.
Certes, la loi n'extirperait pas le mal, pas plus que les lois
criminelles n'empêchent le crime, mais son effet moral serait
énorme, la peur du gendarme étant le commencement de la
sagesse.

La loi stigmatise le délit et relève la conception de l'hon-
neur. Le corrupteur ne pourra donc plus se retrancher der-
rière l'usage établi, d'immorale son action devient repréhen-
sible; l'effet est analogue sur celui qui sollicite ou accepte
d'être corrompu.

La question a d'ailleurs aussi un intérêt international, car
la lutte serait inégale sur le marché mondial si de deux états
rivaux l'un punissait, l'autre tolérait les manoeuvres corrup-
tives. Le commerçant sujet du premier, respectueux des lois
de son pays, trouverait souvent porte close à l'étranger là où
la corruption n'est pas poursuivie; il est mis devant l'alter-
native de renoncer à des affaires ou de se laisser aller à des
actions illicites dans son pays.

Actuellement des lois de répression spéciales existent en
Angleterre, Allemagne, Australie, Nouvelle-Zélande et dans
les six états suivants des Etats-Unis: New-York, Massachu-
setts, Connecticut, Wisconsin, Rhode Island et Floride. La
traduction de leur texte est annexée au présent mémoire.

Bien qu'en partie ces lois soient récentes, leur effet a
déjà été excellent, notamment en Angleterre et en Allema-
gne, où des organisations privées travaillent à vulgariser la
connaissance de la loi et à la mettre en relief en poursuivant
les infractions constatées.

Ces comités de défense appuient le mouvement de leur
mieux aussi dans les autres pays; ainsi en Autriche, en Rus-
sie, en Suisse, en Suède, dans l'Afrique du Sud et au Canada
où des courants d'opinion se sont manifestés pour la répres-
sion légale de la corruption. Le rapport ci-joint donne un
aperçu de l'oeuvre accomplie jusqu'à présent.

L'organisation soussignée prie le Congrès International
de vouloir bien seconder leurs efforts et d'insister sur la né-
cessité flagrante de dispositions légales contre la corruption
et la vénalité dans les états où de telles lois font encore
défaut.

NOUVELLES CHARTES.

La "Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du secrétaire d'Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies'ayant leur prin-
cipale place d'affaires dans la province de Québec:

"Ste. Agathe Lumber and Construction Company, Ltd,"
pour acquérir par achat, posséder, détenir, louer, etc., des
terres, limites à bois, etc. Capital-actions, $300,000, à Sainte-
Agathe des Monts.

"La Compagnie Jutras, Limitée," pour faire des affaires
comme ingénieurs, fondeurs, forgerons, manufacturiers de
tous articles en métal. Capital-actions, $ioo,ooo, à Victoria-
ville.

"The Frank Hawkins Tobacco Company, Limited," pour
manufacturer, importer, acheter, vendre, etc., des cigares, ci-
garettes. Capital-actions, $5o,ooo, à Montréal.

"Armstrong, Whitworth of Canada, Limited," pour faire
des affaires comme manufacturiers de machines et outils en
fer, etc. Capital-actions, $2,ooo,ooo, à Montréal.

"W. V. Dawson, Limited," pour acheter, acquérir, con-
tinuer les affaires de MM. William V. Dawson, Ernest W.
Dawson et Harold C. Dawson. Capital-actions, $300,ooo, à
Montréal.

"Advertising Service Company, Limited," pour faire des
affaires de publicité. Capital-actions, $5o,ooo, à Montréal.

"Longueuil Heights, Limited," pour acheter ou acquérir
autrement des terres, édifices et immeubles. Capital-actions,
$îoo,ooo, à Montréal.

"The Hull Iron and Steel Foundries, Limited," pour ac-
quérir les affaires de M. A.-H. Coplan, à Ottawa. Capital-
actions, $250,000, à Hull.

"Montreal Play-Houses, Limited," pour acquérir-par
achat, bail ou autrement, construire, maintenir, exploiter des
théâtres, vues animées, etc. Capital-actions, $75,ooo, à Mont-
réal.

E. G. M. Cape and Company, Limited," pour faire des
affaires comme entrepreneurs généraux de construction, ré-
paration, etc. Capital-actions, $5oo,ooo, à Montréal.

"Roger Miller and Co. (P.l.E.), Limited," pour faire des
affaires d'une compagnie de construction générale. Capital-
actions, $2ooooo, à Montréal.

"British Manufacturers' Association of Canada, Limited,
pour faire (les affaires comme ingénieurs électriciens et mé-
caniciens. Capital-actions, $io,ooo, à Montréal.

LE MARCHE DU THE.

Les dernières nouvelles reçues de Londres disent que
les cours sont plus élevés qu'ils ne l'ont été depuis vingt-
cinq -ans, et que rie.n n'indique qu'il doive se produire de
baisse d'ici longtemps encore.
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Epicerie et Provisions
LA SITUATION.

Une grande activité règne toujours dans
le commerce d'épicerie en gros; il n'y a
pas eu de changement de prix ces jours-ci.
Les services de transport et de livraison
donnent satisfaction cette année, bien plus
que l'an dernier à pareille époque. On s'oc-
cupe surtout en ce moment de la distribu-
tion des conserves de la dernière récolte.

Nous cotons:

SUCRES
Nous cotons:

Extra granulé, sac, les oo lbs. 4.40
Extra granulé, ball, 5 x 20, roo lbs. 4.50
Extra ground, baril les iuo lbs. 4.80
Extra ground, bte 50 lbs. oo lbs. 5.00
Extra ground, I bte 25 lbs., ioo lbs. 5.20
No i Yellow, baril les ioo lbs. 4.05
No i Yellow. sac les ioo lbs. 4.00
Powdered, baril ioo lbs. 4.60
Powdered, bte 50 lbs. les oo lbs. 4.80
Paris Lumps, I bte 25 lbs. ioo lbs. 5.45
Crystal Diamond, btes too lbs. 5.15
Crystal Diamond, i bte 50 lbs.

les 'ioo lbs. 5.25
Crystal Diamond, I bte 25 lbs.

les ioo Ibs. 5.45
Crystal Diamond, Domino, 20

cartons 5 lbs. les ioo lbs. 0.35
Sucres bruts cristallisés, Ib. 0.04
Sucres bruts non cristallisés, lb. 0.031

Ces prix s'entendent au magasin du
vendeur à Montréal.

MELASSES
Très bonne demande.

Barbade, choix, tonne 0.36 0.37 0.39
Barbade, tierce et qrt. 0.39 0.40 0.42
Barbade, demi qrt. 0.41 0.42 0.44
Mélasse, fancy, tonne 0.38 0.39 0.41
Mélasse, fancy, tierce et

quart 0.41 0.42 0.44
Mélasse, fancy, demi qrt. o.43 0.44 o.46

Les prix s'entendent: ière colonne,
pour territoire ouvert; 2e colonne, pour
territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et sés environs.

LARD AMERICAIN
1ère qualité, le quart 27.50
2ème qualité, le quart 26.5o

SAINDOUX
Bonne demande.

Saindoux pur, en tinette
Saindoux pur, en seau
Saindoux pur, cse de 1o Ibs.
Saindoux pur, cse de 5 lbs.
Saindoux pur, cse de 3 lbs.
FARINES ET PATES

TAIRES
Pâtes alimentaires

Bonne demande.
Nous cotons:

Arrow 'root, boite de 7 Ibo.
Farine Five Roses, qrt.
Farine Five Roses, sac
Parine Hnîmehold, nrt.
Far. 'Regal". qrt. . o
Farine à pitis. Océan, qrt.
Far. d'avoine granulée, sac
Far. d'avoine standard, sac
Farie d'avoine fine. sac
Farine d'avoine roulée, bri.
Farine d'avoine roulée, sac
Farine de sarragin, sat

La lb.
0.151

3.15
o.16
o.16k
o.161

ALIMEN-

o.00
).00
).00
.00
0.0o
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
o.00

0.15
6.25
3.25
6.25
6.25
5.85
2.70
2.70
2.70

5.10
2.40
2.7i

Far. de blé-d'Inde, sac
Banner, Saxon et Quaker

Oats, et Ogilvie, caisse
Cream of wheat, cse
Fécule de mais, le qlté, lb.
Fécule de mais, 2e qlté, lb.
Fécule de pommes de terre,

qrts de i lb., doz.
Vermicelle, macaroni et

spaghetti Canadiens btes
de 5 lbs., lb.

En vrac
Paquets de i Ilb.

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de i lb., lb.
Spaghetti, pâtes assorties:

alphabets, chiffres, ani-
maux nouilles, coudes,
importés en vrac, lb.

En paquets de i lb. "
Tapioca p.earl, en sac, la
Tapioca seed, en sac, la
Sagou

0.00 2.25 Ordinary fine
Fine

0.00 4.00 Dairy
0.00 5.75 Cheese
0.071 o.071 Gros sel, sac
0.06 0.061

0.00 1.35

0.00 0.271
0.00 0.05i
0.00 0.07

0.00 0.071

0.00 0.071
0.00 0.08
0.041 0.05
0.044 0.05
0.041 0.05

FROMAGES CANADIENS
Bonne demande.
Les fromages petits et gros ne ven-

dent aux épiciers 15'/2c et i 6c la livre.
VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bollman, cruches paillées, 4

gall. imp. cruche 0.00 2.20
Domestique triple, cruches

paillées, 4 gal. imp. cruche o.oo 1.25
72 grains, le gall. 0.00 0.12
88 grains, le gall. 0.00 0.15
118 grains (proof), le gall. o.oo o.19

THES
Le marché est très ferme sur toute la

ligne; avis à ceux qui n'auraient pas en-
core fait leur provision pour l'année.

EPICES PURES, GRAINES ET SEL
Bonne demande courante.
Nous cotons:

Allspice, moulu lb.
Anis
Canary Seed
Cannelle, moulue
Cannelle en mattes
Clous de girofle moulus
Chicorée canadienne
Clous de girofle entiers
Colza
Crème de tartre
Gingembre moulu
Gingembre en racine "
Graine de lin non moul. "l
Graine de lin moulue "e
Graine de chanvre "g
Macis moulu
Mixed spices moulues
Muscade moulue
Muscade
Piments (clous ronds)
Poivre blanc rond
Poivre blanc moulu
Poivre noir rand "
Poivre noir moulu "
Poivre de Cayenne pur "l
Whole pickle spice
Sel fin en sac
Sel fin en i de sac
Sel fin, quart. 3 lbs.
Sel fin, quart, 5 Ibo.
Sel fin, quart. 7 Ibs.

SOfn, ton qmrft d' 28 ..

0.00 o.18
0.08 0.09
0.081 o.og
0.00 0.25
o.18 0.22
0.00 0.30
0.12 0.13
0.25 0.27
o.o6 o.o8
0.00 0.30
0.00 0.25
0.17 0.20
0.031 0.04
o.o6 0.07
0.051 0.07
0.00 0.75
0.00 0.25
0.00 0.50
0.20 0.35
0.071 0.10
0.25 0.27
0.00 0.28
0.15 0.17
0.00 0.20
0.00 0.25
o.16 0.20

1.35
0.00 0.45
0.00 3.25
0.00 3.15
0.00 3.05

0.00
0.00
0.00
0.00

ORGE
Légumes secs.
Nous cotons:

Orge mondé (pot), sac
Orge mondé (pot), baril
Fèves blanches, Can., lb.
Orge mondé (pearl), sac
Fèves blanches, Can., lb.
Fèves jaunes minot
Lentilles rouges, par sac, 11b.
Lentilles vertes, par sac, lb.
Pois Verts, No i lb.
Pois cassés, le sac
Blé-d'Inde à soupe, cassé,

le sac

1.80
2.05
2.15
2.45
o.80

0.00 3.00
0.00 6.75
0.031 0.04
0.00 4.85
0.031 0.031
2.00 2.10
0.05 o.o6
0.04 0.05
0.04à 0.041
0.031 0.031

0.00 2.40
RIZ

La demande est bonne.
Nous cotons:
Riz importés:

Riz Patna, sacs de 112 Ibo.,
suivant qualité Ib. 0.05i o.o6

Riz Carolina o.o8 0.09
Riz moulu o.oo 0.06
Riz soufflé (puffed) cse de

36 paquets de 2 pintes o.oo 4.25
Riz décortiqués au Canada:
Les prix ci-dessous s'entendent f.o.b.

Montréal.
Qualité B, sac 250 lbs. 0.00 3.30
Qualité C, sac ioo Ibs. 0.00 3.20
Sparkle 0.00 5.10
India Bright (sac de oo lbs) 0.00 3.45
Lustre 0.00 3.55
Polished Patna 0.00 4.40
Pearl Patna 0.00 4.
Imperial Glacé Patna 0.00 4.90
Crystal Japan 0.00 5.10
Snow Japan 0.0o 5.30
Ice Drips Japan 0.00 5.45.

FRUITS SECS
Assez bonne demande.
Nous cotons:
Dattes et figues:

Dattes en vrac i lb.
Dattes en pqts de i lb.
Figues sèches en boites,

3 couronnes lb.
4 couronnes lb.
5 couronnes lb.
7 couronnes lb.
9 couronnes Ilb.
16 onces bte
ro onces bte
Raisins de Corinthe.

Corinthe Filiatras, en vrac
Corinthe Filiatras en car-

tons i lb.
Raisins de Malaga.

Rideau bte
Balmoral bte
Orléans bte
Royal Excelsior bte

Raisins Sultana.
En vrac
Cartons, i lb.

Raisins de Valence.
Valence fine off Stalk, btes

de 28 lbs.
Valence Selected, btes de

28 lbs.
Valence Lavers, 4 cour.,

Utes dte 91.

0.00 0.054
0.071 0.071

o.ogi
o. loi
0.114
0.131
0.141
o. l
0.071

o.061

o.loi
0.11
0.12
0.141
0.15
o.121
o.o8

Lb.
0.07

0.071 0.08
Lb.

0.00 2.50
0.00 3.00
0.00 4.00
0.00 5. o

Lb.
0.00 0.10
0.00 o.114

Lb.

o.oo 0o.o6

o.oo o.o61

d. W or. O
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Raiin de Californie. Lb.
Epépinés, paq. i lb., fancy o.oo o. îol
Epépinés, paq. i lb., choix o.oo 0.10c

N oix et Amandes. Lb.
Amandes Tarragone o. 171 o.1î8
Amandes Valence écalées 0.38 0.40
Avelines 0.13 0.14
Noix de Grenoble Mayette o. i5 o. 16
Noix Marbot oas 0.16
Noix de Bordeaux écalées 0.31 0.33
Noix du Brésil 0. 20J 0.211
Noix de coco râpées, à la lb. 0. 201 0. 221
Noix Pécan polies o.18 0.19
Noix Pécan cassées 0.00 0.00
Peanuts non rôties, Sun 0.00 0.091

Peanuts non rôties, Bon Ton 0.00 0.11
Peanuts non rôties, Coon o.oo 0.071
Peanuts rôties, Coon o.o9 o.o9J
Peanuts rôties, G. 0.091 0. î01
Peanuts non rôties, G. 0.0o o.o8
Peanuts rôties, Sun o.1oà 0.111
Peanuts rôties, Bon Ton 0.121 0-131
Pruneaux 30/40 0.00 0.15
Pruneaux 40/50 0.00 0.13
Pruneaux 50/60 0.00 o.îîî
Pruneaux 60/70 o.oo o.îoi
Pruneaux 70/80 0.00 0.09J
Pruneaux 8o/9o 0.00 0.09
Pruneaux go/io o.00 o.o8a

Fruits évaporés. Lb.
Abricots, boite 25 lbs. 0.00 0.20

Nectarines 0.00 o.ii
Pêches, boites 25 lbs. 0.00 0.îoi
Poires, boite 25 lbs. 0.00 0.13
Pommes tranchées, évapo-

Pelures de fruits. Lb.
rées, btes de 5o lbs. 0.091 0.091

Citron o.1o o.111
Citronelle o.xs o.16j
Orange 0.11 0.124

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conserves de Légumes

Très bonne demande.
Nous cotons:

Noi No2
Asperges (Pointes), 2 Ibo. 2.05 3.00
Asperges entières can., 2 lbs. 0.00 2.25

Asperges Californie, 21 ibis. 0.00 3.35
Epinards 2 lbs. 0.00 1.00
Betteraves tranchées, 3 lbs. 0.00 1 .30
Blé d'Inde 2 lbs. 0.90 0.921
Blé d'Inde eni épis, ga. 4.50 4.524
Catsup, bte 2 Ibs. doz. 0.00 o.85
Catsup au gaI. doz. 0.00 5.00
Champignons hôtel, boite 0. 131 0.141
Champignons, ier choix 0.20 0.21
Champignons, choix, btés 0.17 0.18
Choux. de Bruxelles imp. 0..17 0.18
Choux-fleurs 2 Ibo. 0.00 1.65
Citrouilles 3 lbs. o.8o 0.821
Ci trouilles gal. 2.25 2.271
Epinards gal. 0.00 5.30
Epinards 2 lbs. 0.00 1.25
Epinards 3 Ibs. 0.00 1.75
F.oinards imp. bte 0.12 0.T3
Fèves Golden WaX, 2 lbs. 0. 82J 0.85
Fèves Vertes 2 Ibs. 0. 82J o.85
Fèves de Lima 2 ibs. 1.15 1.171
Flageolets importés bte 0.131 0.15
Haricots verts imp. bte 0.13 0.17
Macédoine de légumes. bte 0.10 o.16
Marinades en seau, 5 gai. 0.00 2.25
Petits pois imp. moyens bte o.îî o.ixl
Petits pois imp. mi-fins bte 0.11 0.12
Petits pois imp., fins. bte o.î6 0.17
Petits pois imp. ext. fins. bte 0.17 o. î8
Petits pois imp.. surfins. bte (manquent)
Pois Can. English Garden 0.80 0.823
Pois Can. Early June 0.821 0.85
Pois Can. Ext. Fine Sifted 0.00 1.274
Succotash 2 lbs. 0-95 0.97è
Tomates. 3 Ihe.. doz. o.95 1.o0
Tomates, gaIt. 2.90 2.921

-Truffes. i boite 3.oo 5.40

ii lb. o.oo
Ananas importés 21 lbs. 0.00
Ananas entiers (Can.) 3 lb. 0.00
Ananas tranchés (Can.) 2 IL 0.00
Ananas râpés (emp. Can.)

2 lbs. 0.00
Bluets Standard doz. man
Cerises rouges sans noyau,

2 lbs. 1.90
F~raises, sirop épais, 2 lbs. i1.90
Framboises, sirop épais,

21Ibs. 1.90
Gadelles rouges, sirop épais,

2 lbs. 0.00

Gadelles noires, sirop épais,
2 lbs. o.oo

Groseilles, sirop épais,
2 lbs. o.oo

Marinades can. i gal. gal. 0.00
Pêches jaunes, 2 lbs. 1.25
Pêches 3 lbs. 1.85
Poires (Bartlett) 2 lbs. i. .50
Poires 3 lbs. 2.00
Pommes 3 lhs. i.o;ý
Mûres, sirop épais 2 lbs. 0.00
Pommes Standard gai. 3.00
Prunes Damson, sirop épais,

2 Ibm. i. ic
Prunes Lombard, sirop épais,

2 lbs. 0.95
Prunes de Californie, 21 lb. 0.00
Pi unes Greengage, sîroo

épais 2 Ibs. î.oS
Rhubarbe Preserved, 2 lbs. 0.00
Cerises blanches doz. o.oo
Cerises noires doz. 0.00
Framboises doz. o.oo
Mùre.s doz. o.on
Gadelles rouizes doz. 0.00

2.25
2.40
2.45
1.90

1.45
Iquent

1.921
1 .92J

1.92J

1.90

1.90

1.75
o.80
1.271
1.87-;
1. 524
2.02à

1.90
3. 021

1.15

0.971

2.74

1 .074
1 .50
2.-25
2.40
,2:40
2.40
2.40

Conserves de poisson.
Très bonne demande.
Nous cotons:

Anchois à l'huile (suivant
format) doz. 1 .60 4.50

Caviar à lb. doz. 5.15 5.25
Caviar i lb. doz. 10.00 10. 25
Crabes i lb. doz. 3.75 3.00
Crevettes en saumure. i lb. 0.0 1o .60
Crevettes sans saumure. i Ilb. o.oo i .8o
Finnan Haddies doz. 1.35 1.40
Harengs frais, importés,

doz. 1. 15 1.20
Harengs marinés, imp. ~'1-45 i .65
Harengs aux Tom.. imp. " 1.45 1.40
Harengs kippered, imp. 1 .50 1 .70
Harengs canadiens kippered c.95 I .00
Harengs canadiens, sauce

tomates 0.95 1.00
Homards. hte h., i lb. 6.4o 6. ;o
Homards. bte plate,i 1 b. 3.-50 3.60
Homards. bte plate, i lb. 6. 1" 6.9o
Huîtres (solid meat), 5 0z.

doz. 0.00 1.40
HuÎtres (solid méat). To oz.,

doz. 0. 00 2.00
H-uîtres i lb. 0.00o 1.50
Huîtres 2 lb. 0.00 2.45
maquereau. tin i lb.. Id doz.

Morne NO 2 1h.
Mforue grosse en quart lb
Rovans au-x ttuffes et aux

n-liarde bt~
Sardines
'Zirdineç
' irrl;nes

Saumon
5,Pin
River.

Saumon

can. 1 bte. cse
francaises. Ihier~
francaises I bteý
ýnorvège. Ihte
Mnrvèo'e. ;' lit
Rovan à l'huile.
.%"e 2rte.
Labrador 'Y00 lbs
CoIlines. 'Fraser
i lb.
rouge :

0.-00 1.-45
(manque)~
(manque)

e n.17 0.19
.50 4.00
o. T64 o. i

M 0. 22 0.5§0

/.go 11.00
17.00 T8.oo

n .Mb 0.à2
n. 21 1. 24

Horse Shoc et Clover Leaf,
boite basse, J lb., doz. 1.221 1,271

Horse Shoe et Clover Leaf,
boite basse, i lb. doz. 2.021 2.07à

Saumon rouge Sockeye
(Rivers' Inlet), bte -hau-
te, i lb. doz. 1.90

Saumon rouge du printemps,
bte haute. i lb. doz. 0.00 1.65

Saumon Humpback, 1 lb.
doz. 0.0ce &.93

Truite des mers ioo lbs. 0.00 7.25

HARENGS DU LABRADOR
Quarts
i quarts

FROMAGES IMPORTES

5.50
3.10

Bonne demande.
On cote le fromage de Gruyère:
Fromage entier de 261 lbs. ou de 8o

IbS., 28 C à 30C la livre.
En quantité moindre, 28c la livre.
Le fromage de Roquefort se vend de

32C à 33c la lb. et le Limbourg, 24c la
livre.

On cote encore:
Gorgonzola lb. 0.25
Edam .. 0.24

PRODUITS CHIMIQUES ET
DROGUES

Nous cotons:
Acide borique, bris de 336 Ibo., lb. o. o
Alun, barils de 336 lbs. "0.021

Alun, barils de 112 lbs. 0.02à
Arcanson, Ilb, 0.03# 0.04t
Blanc d-~ e b ris de 336 Ibs. 0.55
Boi- .pêche. pqt de il lb. 0.031

îou _... 0.65
Borax en cristaux, bris de 336

lbs. lb. 0.05 0.06
Boules à mites '0.00 0.00
Camomille 0 .00 0.40
Campèche (Extrait de):

boîtes de 12 lbs. o.oo 0.111
btes 24 lbs., pqt i lb. 0.1:1 0.î1

Camphre, la livre 0.00 0.75
Carbonate d'ammoniaque,

bris 112 Ibs., 4 lbs. 0.15 0.20
Cire blanche Ilb. 0.40 0.45
Couperose, bris 370 Ibo. II 0.0! 0.02
Crème de tartre lb. 0.24
Gélatine rouge en feuilles 44 0.6o
Gélatine blanche en feuilles " 0.35
Gélatine Knox en feuil., doz. 1.25 1.30
Gomme arabique Ilb. 0.15 o.î6
Houblon pressé, lb. (manque'
Lessive commune doz. 0.35
Lessive commune grosse 3.75
Paraffine pour cierges, IL 0.10 0.12
Plâtre à terre, sac îoo Ibs., sac 0.70
Potudre inçerticide Ilb. o.oc o.go
Résine blanche "l 0.03 0.041
Résine G., suiv. quant. Il 0.02i o.03i
Salpêtre en cristaux, bris

112 Ihq. lb. o.oS o.o6
Sel à Médecine o.oî 0.02
Sel d'Epsom sac 224 lb., " o.oîi o.os
Soda à pâte. 112 lbs. 0.0 .0

Soda à laver:
Sacs o.8o o.8.ý
Soude caustique en mor. lb. 0.00 o.02J
Soufre en bâtons, bie 3.6

lbq. lb. o.oîl 0.03
Soufre moulu qarç 112 lb. T.69 T. 70
Tourteaux de lin moulu, sac î.6n 1.70
Vitriol. hris o.f6* 0.07

BOUGIES. CIERRSP ET 14ILES
DE SANCTUAIRE

0.00 7-50 Nous rotons:
B Paraffine en vrac. boite de to lbs.-

0.00 1.40 6 à la lb. lb. n.00 0.074
12 i la lb. a 0.00 0.10
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B. paraffine, 6 à la lb. 0
B. Paraffine, 12 à la lb. 0
B. Stéarique, 14 oz. 6 et 12 O
B. Stéarique, 16 oz. 6 et8 0
Cierges approuvés, lb. o,
Huile de 8 jours, gallon 1

PLATS EN BOIS

.08

.08à

.00

.14

.00

.20

Nous cotons:
Carrés de i lb., crate 0.00
Carrés de i lb., crate 500 0.00
Carrés de 2 lbs., crate 500 0.00
Carrés de 3 lbs., crate 0.00
Carrés de 5 lbs.. crate o.00

CUVETTES EN BOIS
Nous cotons:

Cuvette No o, la doz.
Cuvette No i, la doz.
Cuvette No 2, la doz.
Cuvette No 3, la doz.

BALAIS
Nous cotons:

A longs manches 0.00
Avec manches ordinaires L

2 cordes
3 cordes
4 cordes
5 cordes

Le papier Manille, 13 x 17, est
2oc.

EPINGLES A LINGE
Epingles ordinaires:

Boites de 5 grosses, la bte
Epingles à ressort:

qoites de 2 grosses, la bte

PAPIER D'EMBALLAGE

Papier Manille en rouleaux
Papier brun en rouleaux

i chopines
L'huile d'olive

cotée:
Qrts
Pt$
I Pt

0.00 o.60
Barton et Guestier est

7.75 8.oo
4.371 4.50
2.45 2.50

0.09
0.091
o. 1al

0.371
1.30

0.45
0.90
î.o21
0.571
0.721

10.50
9.00
7.50
6.50

2.75
a dos.

2.25
2.50
2.75
3.50
coté

0.75

o.90

0.031
0.03

Nous cotons:
Bouteilles de i oz.
Bouteilles de 2 oz.
Bouteilles de 3 oz.
Bouteilles de 4 Oz.

Grosse.
3.60
5.00
6.00
7.25

Dos.
0.35
0.45
0.55
0.65

HUILE DE FOIE DE MORUE

Nous cotons: $1.75 à $2.co.
Bouteilles carrées de 16 onces, $3.75

la douzaine; chopines, $2.40 la douzaine;,
i chopines, $1.75 la douzaine.

HUILE DE COTON

Nous cotons:
Au baril

HUILE DE RICIN PHARMACEU-
TIQUE

Nous cotons au quart, par livre, gis.
le gallon, $1.25, en estagnon, par livre,
9c à roc.

Nous coton
"Bleu Seal"
Blanche No
Blanche No
Jaune No i
Jaune No a

VASELINE

s:

2

BALAIS

grosse 10.00
19.20
6.72

"14.40

bles, cependant. La demande des ache-
teurs locaux a été assez forte pour les
lots entiers: le No 2 de l'Ouest Canadien
s'est vendu à 39! 4 c pour expédition de
Fort William; le No 3 de l'Ouest Çana-
dien s'est vendu à 38½4c par boisseau
c.i.f. Pas de changement pour les lots
de wagon; le No 2 de l'Ouest Canadien
se vend à 4oy2c. le No 3.à 40c, le No 2
pour fourrage à 38/ 4c le boisseau, ex-
magasin. Arrivages pendant la semaine,
939,359 boisseaux au lieu de 436,598 la
semaine précédente et 74,430 pendant la
semaine correspondante, l'an dernier.

Le mais argentin en lots de wagon est
assez recherché et les ventes se font à
78,Y4c le boisseau, ex-magasin. Peu d'af-
faires sur l'orge du Manitoba ainsi que
sur celui de l'Ontario; les prix restent
soutenus de 66c à 7oc par boisseau, ex-
magasin. L'orge du Manitoba, pour four-
rage est offert à 48c par boisseau, ex-
magasin, en lots de wagon.

Nous cotons:

Avoine C.W. No i Ext. Fd
Avoine C.W. No 2
Avoine C.W. No 3
Avoine Qué. et Ont. No 2
Avoine Qué. et Ont. No 3
Avoine Qué. et Ont. No 4
Sarrasin (48 lbs.)
Blé-d'Inde séché au four
Blé-d'Inde jaune No 3

(Blé-d'inde nouveau.)
Orge moulée

0.391 0.40
0.40 0.401
0.39 0.391
0.381 0.39
0.371 0.38

manque
0.64 o.65

manque
0.79 0.80

0.51 0.53

Marché de Montréal

Farines

MECHES, BRULEURS ET VERRES
DE LAMPES

Nous cotons:
Méches No 2 lb.
Mèches No 2 s

Mèches No o
Brûleurs No 2 doz.
Brûleurs No 1 's

Brûleurs No o
Brûleurs, dessus verre (A)
Brûleurs, dessus verre (B)
Cheminées (climax) No a
Cheminées (climax) No "
Cheminées (climax) No o
Cheminées (Bonanza) No 2
Cheminées. (Bonanza) No 1 "i

0.22
0.15
0.12
o.85
o.65
o.65
i.65
1.00
o.6o
0.45
0.45
0.95
0.75

SAVON DE CASTILLE

Le savon de. Marseille en morceaux se
vend $425 la caisse et de ge à ioc la livre,
poids net, blanc ou marbré.

D'enfant, 2 cordes
D'enfant, i corle
Manches -de faubert

HUILE DE:

Nous cotons:
Pratt's Astral Oil
Standard Acme

GRAINS ET

Marché de

Une hausse de iji
du blé à Buenos -A
marché de cette céré
contre, a fléchi de X
des forts approvisio
s'est vendu en baisse

Marché de

Grai

0.00 1.1o Meilleure demande européenne pour
0.00 0.85 Les affaires ont été bien plus calmes

(mop), doz. 1.20 que la semaine précédente. Le ton du
marché est soutenu; les premières pa-

PETROLE tentes se vendent à $5.70, les secondes à
$5.20, les trong clears à $5 le baril en
barils, et 30c de moins par baril, en sacs.

gol. o.2 Farine de blé d'hiver: assez bonne de-
le gal. 0.17# mande pour de petits lots de patentes de

choix à $5; straight rollers de $4.50 à
FARINES 4.6o par baril, en baril; en sacs, $2.05 à

$210o le sac, extra $1.75 à $i.8o; qualités
Chicago inférieures, $i.4o à $i.So le sac.

c à iY4c des cours Arrivages de farine, pendant la semai-
yresa raferm lene dernière, 107,246 sacs, au lieu de 38,-

lyres a remi le 083 pendant la semaine correspondante,
ae. Le mais, p l'an dernier. Exportations pendant la se-
c à 2 c. En raison maine 123,446 sacs, au lieu de 97,100 pen-
inements, le mais dant la semaine correspondante, l'an der-
de Mdc. nier.

Montréal

ns

GRAISSE A ROUES La demande de source européenne a
beaucoup diminué en ce quir concerne le

On cote: blé de printemps du Manitoba. Le No î

Graisse Impérial, en lots de du nord se vendait à la fin de la semaine
grosse doz. 0.571 dernière à 32s 7'4d et 32S 9d, puis les

Caisse de 4 doz. " o.60 câblegrammes furent plus satisfaistt
Graisse au mica. et les offres furent de 4/2d à 6d plus ë e-

Boites de i lb. (par 3 do.) vées en nombre de cas. Arrivages de
doz. 0.90 0.95 blé, ici, pendant la semaine dernière:

Boites de 3 lbs. (par doz.) doz. 2.25 2,318,718 boisseaux, au lieu de 1,473,399
pendant la semaine précédente et 2,232,-

HUILE D'OLIVE 048 pendant la semaine correspondante,
l'an dernier.

Nous cotons: Assez forte demande des acheteurs
Huile Loublon: étrangers pour l'avoine, à livraison en

Pintes 0.00 2.25 novembre; les prix ont.augmenté de 3 à
Chopines 0.00 1.20 4d par quarter; affaires peu considéra-

Issues de blé et avoine roulée.

Bonne demande de son pour expédi-
tion aux Etats-Unis et affaires assez ac-
tives. Les lots de wagon, de son, se sont
vendus à $20; les shorts se sont vendus
à $23, les middlings à $26 la tonne, sacs
compris. Assez bonne demande pour les
moulées, prix soutenus: $29 à $31 pour
le pur grain, $27 à $28 pour la mélangée,
par tonne.

Pas de changement important au mar-
ché de l'avoine roulée, ton faible et peu
d'affaires; $4.40 à $4.50 le baril, en baril,
et $2.1o à $2.12 le sac. Arrivages d'a-
voine roulée pendant la semaine, 2,290
sacs, au lieu de 3,920 pendant la semaine
correspondante, l'an dernier. Exporta-
tions pendant la dernière semaine, 4,825
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HUILE DE CASTOR

1.1o 1.25
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sacs et 3,084 caisses, au lieu de 2122
et 5,874 caisses pendant la semaine
respondante, il y a un an.

Nous cotons:

Patentes du printemps:

Royal Household 2 sacs
Five Roses 2 sacS
Glenora 2 sacs
Harvest Queen 2 sacs

Fortes à Boulanger:
Bakers Special 2 saca
Manitoba S. B. 2 sacs
Keetob a sacs
Montcalm 2 sacs

Patentes d'Hiver:
Straight rollers a sacs
Hurona (à pâtisserie) a sacs
A do a sacs
Farine de blé-d'Inde blanc pour

boulangers, 2 sacs
Farine de blé-d'Inde pour engrais

2 sacs
Farine d'avoine:

Avoine roulée, sac de go lb.
Avoine roulée. baril

Issues de blé:
Son Man., au char, torine
Gru Man., au char, tonne
Middlings d'Ontario. au char.

tonne 27.00
Moulée pure. au char 32.oo
Moulée mélannée. au char 30.oo

FOIN PRESSE ET FOURRAG

Marché de Montréal

Le marché est assez actif; pas de
gement sérieux dans les prix. Le
disponible se vend en lots de wag
$i5.50 à $16. le No 2 extra de $i
$15. le No 2 de $13.50 à $14 la ton
lots de wagon, ex-voie.

Arrivages vendant la dernière
ne, 8,.520 balles, au lieu de 4.416
un an.

Nous cotons:
Foin No i. pour livraison

immédiate $13.50 $
Très bon, No 2 12.50
No 2 11.50
la tonne. en lots de wagon ex-voii

Marché facile sur place.

BEURRE

Marché anglais

MM. Mills & Sparrow nous éc
de Londres à la date du 31 octobre

Il y a bien peu de nouvelles à r:
ter depuis notre dernière lettre; le 1
de choix, de toutes provenances, es
jours très demandé; l'offre n'est pa
à fait égale à la demande. Qu-
beurre n'est pas de choix, il est
de peu de demandes et quand il
qualité inférieure, il est francheme
gligé: ceci est vrai pour les beur
tous les pays.

Australien. - En raison de l'au
tation de la quantité placée sur I<
ché de semaine en semaine, il y
plus en plus d'acheteurs et les p
de beurre de premier choix se ven
de très bons prix.

Les expéditions pendant les de
trois dernières semaines ont été
considérables qu'on ne le prévoy
on a acheté un peu d'avance.

Arrivages coloniaux cette semaine: -
Vapeur "Carpentaria", 1,93o boites; va-
peur "Orontes", 1o,25o boites; vapeur
"Pera", i,6oo boites; vapeur "Nairn-
shire", i5o boites.

Danois. - Le marché continue à être
ferme et inchangé.

Irlandas. -Très peu d'offres en ce
moment.

Sibérien. - Arrivages en Angleterre
très peu considérables; la quantité arri-
vée à Londres cette semaine n'a été que
de 5,ooo caisses.

Nous cotons:
Danois-

1er Choix 133/0 136/o
Sibérien-

1er Choix io6/o iio/o
Bon à choix 96/o 102/0
Confiserie 88/o 92/O

Français-
ter Choix 124/0 130/O
Bon à choix 108/0 120/o
Confiserie 96/o ioo/o

2.32 Irlandais~
4,90 Crémerie, salé

Crèmerie, sans sel
20.00 Manufacture
22.00 Victorien-

ter Choix, salé
28 Choix, salé
34.00 er Choix, sans sel
31-00 Choix, sans sel

Nouvelle-Galles du Sud-
tE ter Choix, salé

Choix, salé
1er Choix, sans sel
Choix, sans sel

chan- Queensland-
No i 1er Choix, salé

on de Choix, salé
4.50 à 1er Choix, sans sel
ne en Choix, sans sel

Nouvelle-Zélande-
;emai- Pas d'arrivages.
il y a Argentine-

Cer Choix, salé
ter Choix, sans sel

FROMAGE

Marché anglais

M M. Mills & Sparrow nous écrivent
(le Londres à la date du 31 octobre 1913:

Le marché a été soutenu pendant tou-
te la semaine, les prix sont plutôt un
peu plus fermes que la semaine précé-
dente.

Nous cotons:
Canadien-

1er Choix, blanc et coloré 65/o 66/o
Choix, blanc et coloré 63/o 64/o

Nouvelle-Zélande-
Blanc et coloré. Pas d'arrivages.

Prix vendants aux épiciers

Fromage fort, blanc,.à la meule i7c
au morceau 18c

Fromage de Gruyère 27c à 28c
Fromage Oka 24C
Beurre, choix 30C
Beurre, choix, en bloc d'une livre 30!c
Oeufs strictement frais 42c à 43c
Oeufs frais en boites de carton

d'une douzaine 44c
Oeufs No r 30c
Oeufs choisis 14C

120/O

122/O
96/o

120/o
112/0
122/o
i:6/o

118/o
112/O
12o/o
112/O

i r8/o
112/O
12o/o
112/o

124/o
126/o
108/o

r24/o
11/0

i26/o
118/o

122/O
1 16/o
124/0
116/o

122/0

i16/o
122/0
î16/o

OEUFS

Les oeufs sont rares à la campagne.

Marché de Montréal

BEURRE

Crèmerie, 1er choix
2ème qualité

Beurre de laiterie

30c à
29c à
24c à

30Wc
29%e
25C

PEAUX VERTES

Très bonne demande.
Boeuf inspecté No i
Boeuf inspecté No 2
Boeuf inspecté No 3
Veau
Agneau, chaque

14.00

13.00

12.00

17.00

o.6o

FRUITS VERTS ET LEGUMES

Oignons, la cse
Oignons, le sac
Raisin Magala
Raisin
Bananes
Patates, le sac
Navets, le sac
Pommes, le baril
Oranges, )a ese
Citrons, la cse
Carottes
Betteraves
Poires, le quart
Pommes Baldwin No 3
Atocas, le gallon,

2.75 3-00

2.75 3.50
5.00 5.50
2.00 2.50

2.00 3.00

0.90

0.75 1.00

4.00 8.oe
3.00

4.00 4.50

0.75 0.90
0.80 0.90

5.00
3.50
0.50

118/0 120/o
120/O 124/0

LOI LACOMBE.

Déposants. Employeurs.

Frank Vaillant
Thos. Davidson Mfg. Co., Ltd

Wm. Whelan Imperial Tobacco Co.
F. Poitras Dominion Bridge Co., Ltd
Jos. Lippé International R. Pub. Co.
David Alex. Smeall J. J. Hannan Ltd
Jos. Limoges Sovereign Lime Works
Alfred J. B. Olivier Lefebvre

Henry Morgan Ltd
C. G. H. Chamberland Alex. Craig
Léopold Dazé P. H. Marin, Ltée
Arthur Auger

Henry Carr. Harness Co., Ltd.
Jos. Blais Mont. Water Works
Léonidas Gélinas Jos. Beaulieu & Cie
C. E. Goodrow N. McCloud
Léonidas Déparois W. H. Scroggie Ltd
George Edwards Wm. Sherwin
Aimé Beauvais A. Lussier
Fabien Delage Jos. Foucrault
Jos. Goudreau M. J. Hale
Adam Aderh Dominion Bridge
P. E. Gilbert C. P. R. Co.
Victor Cartier Dominion Park
Arsène Frégeau J. A. Jacobs
R. Kaiseiman Haimserlik C.P.R. Co. v
J. E. W. Beauîlieu Dupuis Frères Ltée
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Table Alphabétique des Anonces

Assurance Mont-Royal ....

Baker & Co. (Walter).
Banque de Montréal ...
Banque d'Hochelaga..
Banque Nationale .......
Blanque Moison .........
Banque Provinciale...
Bélanger & Bélanger..
goweer, S P.* &ICO.
Bright Light Co .......
Bxrtlh Colonial Pire Aus...
Brodie & Harvie ........

Can. Hardware Exhibitors
Ais..... ............

' Canada Life Assurance Co..
Canada Starch Ca .......
Con. Fairbanks Morse Co. .
Canadien Salt Ca ........
Can. Shredded Wheat Ca-.
Cane Wm. & Sons Co. Ltd..
Cbureh & Dwight .......
Cie d'Assurance Mutuelle

du Commerce ........
Clark, Wm ............
Connors Brun.s.........
cottain Bart..........
Couilllsd Auguste.......

Desmarteau Alex. ...... --
Dom. Cannera Co., Ltd 
Dom. Cartridge Ca ....... 44
Dougal Varnîsh Ca....4
Douglas J.M. & Co .... Couver

Eaiuhart & îïvan........Y

Pederal Lite Assurance Ca0 30
Fontaine Henri .......... 32
Portier Jaseph.........32
Furuya & Nishimura ...... 8

Gagnon, P.-A ........... 32
Garand, Terroux & Cie 32
Gendron Mfg. Ca ......... 38
Gillette Co. Ltd., [ E. W.) 16
Gillette Safety Razor Co. Couv.
Gonthier & Midgley ....... 32

Grand Trunk Railway 46
Greening Wire Ca ........ 40
Gunn Longloie & Cie . 1

Hamilton Cotton Ca...1
Hotel New Victoria........ 32
Hôtel St-Maurice.......... 31
Hudon, Hébert & Cie..1
Hutton las ............... 37
Jamieson R. C ............ 45
Jouas & Cie, H . .Couverture 2

Lacaille. Gendreau & Cie.. 1 2
Laporte. Martin & Cie,

Limitée ...... .... Couvert
La Prévoyance..... ..... 31
La Sauvegarde........... 30
Lelièvre A. 1............. 8
Leslie & Ca., A.- C ....... 38
Liverpool & London & Globe 30
Lufkin Rule Ca .......... 45

Marion & Marlon ........-- 32
Martin-Senour............ 42

Mathieu (Cie J. L.) --.. .... il
Matthews-Laing Ca ........ 7
Maxwell &Sono (David) .- 38
McArthur, A...... ....... 38
Metropolitan Lite In@. Ca. 30
McGill Cutlery Ca ........ 45
McLaren & Co.(D.K.) ... 1
Montbriand, L. R......... 32

Montreal-Canada As. Ca. 31
Montreal Dairy Ca ........ 1
MoOney Biscuit Mfg. CO. 1 2
Morrow Screw, Ltd,, lihe

John ......... ......... 37
Mott, John P.. & Co ....... 13

Nova Scotta Steel Ca ... 3

OShea.P .............. 38

P ilon S .... - ........ 13
gt Immobilier Limitée... 13
Prévoyants du Canada,(Les) 30
Prevoat & Bédard ......... 32

Quebec Steaniship......... 34

Record Foundry .......... 46
Rolland & Fils, J. BR...... 32

Sheldon School .... ....... 14
Rociété des Eaux Purgati-

ves Riga......... .... 3
Stanley Rule & Level...37
St. Lawrence Sugar C ... n
Sun Lite of Canada........ 31

Taylor Forbes Co. Ltd..4
Thompson & Nerris C o 29
Tippet & Ca., A. P ......... 7

Union Mutual............. 31
United Shoe Machinery Ca.

Ltd ............ ........ 9
United-States Steel CO..37
Upton & Co. (The T.).-----12

Western A«s. CO........... 30
Wilks & Buirnett .......... 32

Emballage en Compartiments Ridés
POUR L'EXPEDITION DES BOUTEILLES, Etc.

Le système de l'ancien temps d'emballer les bouteilles, les jarres. etc.
avec du bran de scie est de mîoins en moins employé dans les meil-
leures manufactures de conserves. L'emballage en compartiments de
carton ridé est la meilleure assurance contre le brie, il facilite la
besogne, épargne du travail et des soucis tant à l'expéditeur qu'au
consigiiataire.
Les Boites Ridées T et N sont employées ponr tous les genres d'em-
b)allage. Envoyez à nos frais une caisse ordinaire d'échiantillons. et
noCus vous la retournerons'emballée dans nos propres caisses.

The Thompson & Norris Co. of Canada, Limitedt NIA(ÇARA, FALLS, Ontario.
BROOKCLYN. N. Y. BOSTON, Mas.. I9ROCKViILLE. lad. LONDRES. Aagl.tere. JUUICH. AI.mma.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ ULE PRIX COURANT".

'k

i

lb. Thoeps & NOrMS Ce.
of Cansda. Uimited

Niagara Falls, Ontario

Envoyez les détails~ suivants

Noni .................................... ....

Adresse ......................................

I'. P. C.

1
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IE TiROPOLITAN
Life Assurane Co'y
:-: of New-York :

(G..apagnl. 4 Fonde social)

Actif........... ........ 8397.968.341.SI
Polices en vigueur au 31 dé-

._.abre igon............. 1.831.042.
un 8912, la compagnie a é-

mis au Canada des poli.
ces pour ............. 32.185.993
Elles déoséentrele

misdGovernement
Canadien et de fidei.com-
mis canadiens, exclusive-
ment pour les Canadiens,
environ...............8$10.000.000.

Lii y a plus de 032.00 Canadiens amaurta
dans laMII LITAN.

WESTERN
ASSURAN.rCE GO,

INCORPORER RN SIIII
ACIF. au-delà de $ 3.284.979-93

ïuroau Principal: TORON? O. Ont.
son. Omo. A. Coi. Président.

W. R. assez. Vice-Président.
W.. aisauLs. etraut.Oénérai.

C. C. Poirriza Secrétaire.

et RuE ST-PiERRE.
Roai. BicrmiDIKU., Ofra n

THE FEDER .AL LIFE
ASSURANCE 00.

BUREAU-CHEF : HÂInLTON CAN.
CHIFFRES D'AFFAIRES 1912
ACTir AUGMENTÉ: DE fffl,648.30
SURPLUB aCALImSÉ $107.0.90
AMUAvuÀcs RN VIGUEUR 525.5%.-7.00

C. L. SWEENEY. Géranit Provimela

ESIN1IART & 13 VNS
Cou-urer d'Assuranoe
Peu,. Vie, Accident, Cambriolage,

Brio de glaces, Automobiles,
Responsabilité des Fonctionnaires

Agents principaux pour:

lboScifuhUuJIad.aI d .
d'Rdiaabourg.

Inr.u Ao i muruo C
de xew-York.

N~ous considéronls toutes commandes
d'agences de la part de personnes

iresponsables. L'expérience
n'est p sabsolument

indispenssble.

hrm:DIFI Liu et the WODS
19 M StSaout

TELEPRUN MAIN ss 11OCITIAL

Assurances
UNE RAISON EN FAVEUR DE

L'ASSURANCE-VIE.
(Suite.)

C'est pourquoi l'assurance-vie est
nécessaire.

Pour l'homme qui découvre à cin-
quante ans qu'il a manqué son coup
dans les affaires, l'assurance est une
bénédiction qui permet à l'homme
de vivre en paix et d'envisager avec
sérénité l'avenir.

Envisagées au point de vue strict
du rendement, il y a des opérations
qui .paraissent plus profitables que
l'assurance; mais elles ne sont pas
aussi sûres que l'assurance, qui est
la forme de protection financière la
plus efficace qui soit au monde.-
The Chronicle.

LA CONCURRENCE EST-ELLE D-'
SIRABLE?

La concurrence est bonne jusqu'à un
certain point. Elle donne de leenthou-
siasme, de l'énergie, parfois d-.% idées;
elle rajeunit et quelquesfois aussi assure
l'honnêteté et l'intégrité. Mais, un cer-
tain point une fois dépassé, elle offre une
prime à la malhionnêteté et aux affaires
déloyales.

Aux premiers temps de l'assurance-vie
la concurrence était si acharnée que les
affaires étaien ' tombées à des profon-
deurs telles qtre jamais on en constatera
de pareilles. A cette époque-là elle en-
courageait les solliciteurs de la mauvaise
classe, et allait jusqu'à faire du gros
montant d'affaires la seule considération.:
Puis le bon sens prévalut et les gens qui
s'occupaient de l'assurance-vie commen-
cent à se rendre ccqnpte du fait qu'il leur
fallait modifier les conditions existantes,
s'ils voulaient servir leurs intérêts. Le
changement se produisit, les bureaux de
direction et les agents se prononcèrent
en sa faveur en l'appuyant de toute leur
honnêteté, de toute leur rectitude: les
lois intervinrent ensuite et rendirent dif-
ficile le retour à l'ancien état de choses.

Il va de soi que la concurrence n'a pas
disparu; elle a changé de forme; de com-
pagnie à compagnie il n'y a plus que le
danger que le 'désir de faire de nouvelles
affaires déprécie la classe des affaires
faites. Même cette crainte n'est pas aussi
accentuée qu'elle l'était il y a deux ou
trois ans.

L'époque où l'on considérait le fait
qu'on avait enregistré un fort montant
d'affaires nouvelles comme une preuve

DAN',

£A SJILIUEOIRDE
QUE que ceux de n'importe quelle

compagnie.
le PARI ses pelles mont plus U"bémh

QUE que celles de n'importe quelle
compagnie.30 PAROE su gatk sont séas.

QUE ras à la généralité de ce Uedes
autres compagnies.

4o PAROEI a sliglsas et P«6i'nsmlo de
QUE sa diree"a. sont une garan-

tie de succès pour les années
futures.

se PAROI Par-dessus tout, elle est une
QUE compagnie Canadienne.

'Caqls et ses capitaux res-
tent dMn la Province de
Quebec pour le béuéfl.. iso
Notre.

Siège Seeili 1 7 Pisa. MAma

là TRA

sueursale au Canada, signal chef à Meati ai

sir Alexandre lseOste,u. Chevallier. ner.,Wllium
iioluon Macpherson, Uer.. T. 1. Drumm0md. Ser.

GarOsdner Tbompm, Gérant.

Les Prévoyants du Canada

CAPITAL àAUTORISR 0900,000

Ashole. dm Paruo disi préw,.isf

Parce que c'est un placement Iligs

Parce que c'est, avec la plus petite
prime, la pins grosse rente;

Parce que c'est la mOule compagnie
à "Fondes ocisI", faisant une spédali.
té du Fonds de Pension.

Total de l'actif du Fonde de Pension
seulement : $384.936.39.

Buau à MentIvni
Chambre 22,

Edliloe "La Patrie"s
U a.e - ellel,

85, rue Daihousie,
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Unin htual LInsu ce
Comuiy, g 5

FRED. E. RICHARDS,
président.

Valeur amcptée de Garanties Ca-
nadiennes, détenues par le Gouver-
nement Fédéral pour la protection
des Porteurs de Police, $1,206,576.

Toutes les polices émises avec
Dividendes Annuels sur paikment
de la prime annuelle de deuxième

Ouverture exceptionnelle pour1

Agents dans la Province de Québec
et M'st d'Ontario. S'adressr à

WALTER L JOSEPH, Gérat
iii mue S&-Jacques, MONTR*ÂL.

COMPAGNIE
MONTREAL -CANADA

D'ASSRANCE commaE LeINCRNDIR
1ondé. - ten

TélIp"es BI al. 538 m
Actif......... ...... 8857 8.95
Réserv...........S193,071.19
Autres Valeurs

pasaïve. .... 30,08

0213.7». 19
surplus pour les asur.........8&44,126.76

Bureau - Chef 8
EDIFICI9 OULUTIS,

60 rue Notre-Dame Ouest,
angte de la rue ât-Sulpice.

MOrNTREAL
L. A. Lavalée, Président
Ferd. Pagé, Gérant Prevînolal

L ASSURANCE. MONT-ROYAL
<Compane Idedae(Incnie)

Nureauxs 74 VUt fltve.Dia Oitit
Coin St-Frauçowaxaier, MONTRMAIL

RôDOL'US POnLazT. Président.
. .CLIVEnT, Ir., Gérant-.OénEral.

de succès et de progrès est maintenant,
autant dire, passée. Ce qu'on recherche
maintenant, c'est plutôt un taux de frais
réduit et des rendements plus considéra-
bles pour les porteurs de polices. L'on
s'occupe, avant tout, du porteur de po-
lice. L'éducation de celui-ci se fait en
même temps. Des conditions de ce genre
ont opéré une transformation complète
dans la concurrence et font bien présa-
ger de l'avenir de l'assurance-vie.

Les concurrences les plus acharnées,
de nos jours, on les observe entre les
différents agents ou districts de la même
compagnie. Un district lance un défi à
un autre et est mis au défi, à un point de
vue par un troisième.

Il est rare qu'un agent travaille sans
être aiguillonné par quelque rivalité. Il
n'y a rien là de dommageable ni de re-
préhensible dans cette concurrence. Un
agent sent plus vivement la rivalité d'un
de ses colIýgues de la mème compagnie
qu'il ne sent celle d'un agent d'une autre
compagnie.

La concurrence est bonne dans toutes
les affaires. Elle donne de l'activité à
l'agent: elle fait fonctionner toute la ma-
chinerie, même quand les conditions sont
défavorables, et que ces conditions ra-
lentiraient, sans cela, le mouvement; elle
amène en contact plus intime la compa-

4 eet l'agent; elle fait considérer de4us près les conditions existant actuel-
lement; elle est donc bonne, à condition
qu'elle ne soit pas excessive.

Sun Lite of Canada
Actif.............. .... $ 49.605,616.49

Assurance% en vigueur .582,732,420.00

Ecrivez au Bureau Principal,

Montréal, pour vous procurer la

brochure intitulée "Prospère et

Progressivle."

UN RI3SULTAT TYPIQUE
Le 30 octobre 1913, le Dr. J. S. Brownlee
de Detroit a écrit ce qui suit au sujet de
sa police-dotation, récemment arrivée à
échéance :"Le résultat de ma plc
été très satisfaisant car les dvidendes
appliqués à mes primes d'année eni année
en ont réduit le coût de 25 %y et la police,
qui était d'un montant de $î,ooo m'a
donné un rapport au comptant de $379.4

en plus de son coût, sans compter la pro-
tection de l'assurance.

je souhaite à votre compagnie de con-
tinuer à prospérer comme elle le mérite
si bien."

Dans chacune des cinq dernières an-
nées, les s ecettes de surplus ont battu tous
les records précédent.. En 1912 ils étaient
de plus de îi,S o,ooo. Ceci explique les
dividendes satisfaisants versés aux por-
teurs de police de la

CANADA LIFE ASSURANCE 00
Bureau-chef * TORIONTO, Ont

n'UTUELLE DU COrIIBRCE
Centr. Ilnsendi.

AsUI enoldat . 86SO*.**.0
DUPOT AU GOUVZiNEMECNT

en conformité avec la nouvelle loi dus
Assurances de Québec, 8 Xdouard VII, Chap. 49.
seDuu.Gf; aOi rueaiGrowad, st*Ibagath

RBSPONSABILITE PATRONALE
La Prevoyance

Capital $500,000.00

Aussi :-Accidents, Maladies, Glaces,
Vol, Garantie de Fidélite, Garantie de
contrats.

ASSURANCE D'AUTOMOBILES

Bureau Chef:

IIrue St-Jacques, - leotréal
Tel. Bell : Main 1020

~BRITISH COLONIAL
F'IRE INSURANCE COMPANY

EDIFICE ROYAL, 2 PLACE D'ARMES, MONTREAL.

CAPI; AL AUTORISE, $2,000,000 CAPITAL SOUSCRIT, $ 1,000,000

Agents demandés pour lels district& non représenutés.
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PATENTESI,
JOBTENUES- PROMPTEMENTI

mande: le uld ~~etUqiseaenvoyé
l on a UMNIVU01, rue..

maglede la rue Ste-Caterin. EdifiCe de la
4àanque des Maiehands.

NEW VICTORIA lIOTEI,
H. FONTAINE, PROPRI11TAIRE

L'Hôtel des commis-voy*geurb.
plan Améicain. Taux, à partir de $2.50.

JOSEPH FORTUER
Fabrioant-papStl

AteierdeRégute Rliue.Typo-
gaelie, deef etGufae Pabiri.
cation d~e Livres de Comptabilité.
Fonrmules et fournitures de Binreau

210 rue Notre-Dame Ouest,
(angle de la rue lit-Pierre). IdNNIEaL

PDAIN pou"S ORUHAUX est le "*Cettaw
aSsed". tabu d'après six brevets. Mar

ch&nthse de ceahance. s ien ne peut l'appre,
char dcomme valeur et comme populaité
chez tome les fournisseurs au cros.

Lk.MONTBRIANI>
Architecte et Mestrent,

330 Rue St.André Monte @ i

BON COMMIS DEMANDÉ

On demande un bon commis épicier.
très familier avec les langues française et
anglaise et pouvant fournir de bonnes re-
commandations. Un bon salaire est assuré
à un homme compétent.

S'adresser au bnreau du "Prix Courant.".

AILBX.DBMRTÂ
Comptable. Auditeur

SPOALITÉ t - Uquldatlon de Failltes.
compromis Efleetu.

54, 00, RUE NOTRE-DAME EST
MOUTREAL.

OARANO, TERROUX & CIE
BANQUIERS LCT CouRrlense

48 rue Notre-Dame Ou~iest
MONTIREÂL

TEL. BELL, MAIN l859

BHELANGER & IBIBI&NGQgR
Notaires, Comptablrs et Comnmissaires

TRUST & LOAN BUILDING.
No 30 rue Stioques, MONTREAL

Argent à Prêter à 4, s et 6 %

Ventes par les Shérifs Li

Té
Main

O. GONTIIEi I. IL MoGE.Y
cencié institut Coî4ptable-Incorpor
Comptable
~ONTHIER & MIDGLEY

comnptables & Auditeurs

103 RUE ST-FBS.X&VME
lCphune Adresse téléErpiu2701-919 "GoatIy'

SEMAINE DU 15 AU 22 NOV. 1913.
District d'Arthabaiska.

PE. Beaudoin vs Zéphirin Lepage.
i10 Le lot No 85 du cadastre officiel

pour le village de Kingsville.
20 Un morceau de terre ou emplace-

ment faisant partie des lots Nos 161, 162
et 163 du cadastre officiel du village de
Kingsvillc, maintenant la cité d ht
ford Mines.

30 Un morceau de tcrre faisant partie
du lot cadastral No 161.

Vente à la porte de l'église paroissiale
de St-Alphonse de Thetford Mines, le îg
novembre 1913, à 9 heures a.în.

District de St-Hyacinthe.
Le Crédit Foncier Franco-Canadien vs

Hosanna Quienty.
Une certaine étendue de terrain à

prendre et à distraire du lot No 112 des
plan et livre de renvoi officiels de la dite
paroisse de St-Mathias, avec une grange
y érigée.

V ente à la porte de l'église de la pa-
roisse de St-Mathias, comté de Rouville,
le 18 novemb)re 1913. à 10 lirs a.m.

District de Trois-Rivières.
La Banque Nationale vs William

Tremhlay.
Un terrain situé dans la paroisse de

St-Timothée, dans le rang St-Pierre, fai-
sant partie des lots Nos 671, 674, 673,
674. 675. 676, 677 au cadastre officiel de
la paroisse de St-Tite, avec bàtisse.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de St-Timothéc, le î8 novembre
1913, à 10 hrs a.m.

ACTES INSCRITS AU BUREAU
D'ENREGISTREMENT DE TROIS-
RIVIERES PENDANT LA SEMAI-
NE TERMINEE LE ier NOVEM-
BRE.

Echange.
Josaphat Duval à Corporation Trois-

Rivières, Trois-Rivières.
Mariage.

Camille Pratte à Louisa Lamy, Ban-
lieue.

Hypothèques.
Quebec Buildings Limitèd à The

Royal Trust Co., Trois-Rivières; Cie
Immobilière Trois-Rivières à Cooke,
Desaulniers et Lajoie, Trois-Rivières.

Obligations.
Nap. Fortin et O. J. Gélinas à Vve

Olivier Beaudry, Trois-Rivières; J. N.
Cossette à Alexandre 'Hélie, Cité Trois-
Rivières; J. H. A. Bernard à Cie Idéale
d'Epargne, Grand'Mère; Edouard Thé-
rien à Léopold Bouchard, Grand'Mère;
Edmond Vincent à Delima Lacoursière,
Shawinigan Falls; Jules Touchette à
Dame J. F. Fafard et aI., Trois-Rivières;
Edmond Germain à Vve A. E. R. Belle-
feuille, Trois-Rivières; Johnny Cadoret-
te à J. A. Hall, Trois-Rivières; Ls et Jos.
Chevalier à Clair Massicotte, Trois-Ri-
vières; L. Z. Bertrand à Cie d'Imp. et
d'Immeubles, Shawinigan Falls; Edm!ond
Gauthier à F. F. Fa *rmer, Trois-Rivières.

Transports.
Louis Geo. Laperrière à Ephrem Vil-

lemure. Ste-Flore; J. A. Petit à Hélène
Petit. Grand'Mère; sMimé Ally à Olivier
Lafond. Grand'Mère; Alcide Lebrun à
Agapit Bergeron, Trois- Rivières: Alcide
Lebrun à Henri Labarre. Trois-Rivières.

ouvertore des Classesý:
Fournitures Classiques, Cahiers

d'exercices, papier qualité supé-
rieure. Papier Ecolier, Blocs-Notes,
Papier à lettres. Boîtes de Papete-
nie, Plumes, Crayons, Ardoises,
Boîtes d'écoliers, etc., etc.

Demandez échantillons et prix à

La Compagnie j. B. Rollad & Filà.
53, Rue St.Sulpice Ma~tréal.

Maison Fondée es 1870

ý%UOU SIE COUILLARDý
Impoitr.TTum Dit

Ferronnerie et 3 Ir1caillerie Veres à
Vitres, enutrs, Xiel. -

'ipéclallté 8 poêles de' toutes $ite$
lois. les» a long rue t-P&ul

Voletés1 zet -4 St-Amiable, 11ONTREAL

La maison n'a pas de Commis-voyageurs e
fait b.-néficier se clienUs de cette économie. At
tention toute spéciale aux commande@ par la
malle. Meu.ieurs les marchanda de la compagne
seront toujhours servis an pius bas prix du
mnarché.

P. A. GAGNON
Comptable Licencié

(Chastered Accoustant)
Chambra 315,310 317

CaNis mnus Qu6bqe.
ri place d'Armes, XKONTRRAL.
Tréléphone Bell Main 4912

Arthiur W Wtlks Alexander Durnett

WILKS & BURNETT
oemptaslIsaAuditeur% ommisaires paur

tot e rovhnss.
Règlement d'affaires de Faillites

(A2 Bâtisse Banque des larchanls
tlhoeBell Main 5300 MOINTRNAL,

EUGENEPREVOST RODOLPHE BEDARD

PREVOST & BEDARD
Comptables,

Liquidateurs,
Auditeurs.

Spécialité: Règlements de différends
Suite 506 Edifica Royal Trust

107 ST-JACQUES
RELL TEL. MAIN 1056 MONTREAL
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]RIGA
Voilà le nom de la
meilleure Eau Pur-
gative et digestive
Notre publicité fait
connaître l'Eai Pur-

!- gative RICA au
public, les détail-
lants doivent la
prendre en stock
pour pouvoir ré-

<a pondre à la de.
mande que nous
provoquons.

La Sociélé des Eau
Purgatives RIGA IIA

215 Rue N -Dame Est,

MONrREAL.

Tél., Main 6473.

Hotel St-Maurice
HOTEL DES VOYACEURS

Heotor Dontlgny, Prop.

Chambres de première classe et
Salles d'Echantillons

GRAND'MERE, P. Q.

BONNE OCCASION

A vendre 10 lots très bien si-
tués à Notre-Dame de Grâce, -
à proximité des tramways de la rue
Sherbrooke - Vendra en block
ou séparément.

S'adresser à "B". Le Prix Cou-
rant 80 rue St-Denis. Tel. Bell
Est 1185.

Votre mai on avec le merveilleux
White Flam urner. Ce bruleur
donne à vos vieisles lampes et lan-
ternes une îumière blanche. brillan-
te et douce à la fuis, et supérieure à
celle du gax et de l'électricité. Sa
lumière àprgne la vue et rend la
lecture et la coutureagréables Pas

-de Manteaux à Briser. Fiable et écouomique. Batte
faction g trantie. tait les délices de tous ceux qui
l'emploient. . Echantillon Complet Par la Poste à
doute adresse, 35e ou 3 pour $1 -00. Argent rem-
boursé si non satisfait. Commandes par la Poste
Expédides romptement. Pris Spéciaux an gros
-aux Marchands et Agents.
.Bright .ight Co., Merrickvile, Ontario

AGENCES DEMANDEES

Un homme avec 25 années d'expé-
Tience dans les affaires, pouvant fournir
de bonnes références, désire des agences
de manufactures pour la ville de Qué-
bec et le district environnant. S'adresser
à N. L., "Le Prix Courant", Montréal.

VOYAGEUR

Un voyageur ayant
une très bonne clientèle
dans le commerce de
farine et provisions, dé-
sire une position dans
une maison bien recom-
mandée.
S'adresser à

JOS. P ...
Poste Restante.
Ste-Flavie, Station

P.Q.

AVIS
Avis est donné au public que, en vertu

de la loi des compagnies de Québec, il a
été accordé par le lieutenant-gouverneur
de la province de Québec, les lettres-
patentes en date du trentième jour d'oc-
tobre 19:3, constituant en corporation
MM. A.-H. Desloges, médecin, Edmond
T. Sayer, gentilhomme, J. Amédée Roy,
éditeur. L. Charlebois, gentilhomme, et
A. E. Balfrey, comptable, de la cité de
Montréal, dans les buts suivants:

Acheter, posséder, détenir, publier, mi-
primer, vendre, transporter, louer des li-
vres, revues, journaux, droits d'auteur,
patentes, publications de toutes sortes,
en faire le commerce et en disposer,
cours d'étude concernant toutes sciences,
machines et matériaux de toutes sortes,
propriétés mobilières et immobilières et
les hypothéquer, échanger, construire et
améliorer et faire en particulier les affai-
res connues en général comme affaires
de publication. Enseigner toutes les
sciences et charger un - honoraire pour
l'enseignement d'icelle;

Faire les affaires qui peuvent paraitre
à la compagnie capables d'être convena-
blement conduites en rapport avec toutes
affaires ci-dessus spécifiées, ou propres,
directement ou indirectement, à augmen-
ter la valeur des biens ou droits de la
compagnie ou les rendre profitables;

Acquérir ou assumer les affaires, biens
et obligations, en tout ou en partie, de
toute personne ou compagnie faisant
toutes affaires que la compagnie est au-
torisée à' faire, ou possédant des biens
propres aux fins de cette compagnie, et
les payer en actions du capital actions de
la dite compagnie;

Prendre ou acquérir autrement et dé-
tenir des actions dans toute autre com-
pagnie ayant des objets en tout ou en
partie semblables à ceux de cette compa-
gnie, ou faisant toutes affaires capables
d'être conduites directement ou indirec-
tement pour le bénéfice de cette compa-
gnie;

Vendre, louer les biens, droits, fran-
chises -et entreprises de la compagnie ou
toute partie d'iceux, ou en dispôserau-
trenient. pour telle considération que la
compagnie peut juger à propos, et en
particulier pour actions, débentures, obli-
gations ou autres garanties de toute au-
tre compagnie ayant des objets en tout
ou en partie semblables à ceux de cette
compagnie;

Se consolider ou s'amalgamer avec
toute autre compagnie ayant des objets
semblables en tout ou en partie à ceux
de cette compagnie et entrer en aucun
arrangement pour le partage des profits,
union d'intérêts, coopération, risque con-
joint, concession réciproque ou autre-
ment avec :;ute personne, société ou
compagnie faisant ou engagée à faire ou
sur le point <le faire ou d'être engagée
dans toutes affaires ou transactions capa-
bles il'étre conduites directement ou in-
d<irectenient pour le bénéfice de cette
compagnie et prendre ou acquérir autre-
ment des actions et garanties de toute
telle compagnie et les engager, vendre,
détenir, émettre ou émettre <le nouveau
avec ou sans garantie du principal et in-
térêts. ou en faire le commerce autre-
ment:

Acheter, louer ou acquérir autrement,
détenir ou posséder tous ou aucun des
biens, franchises, clientèle, droits et pri-
vilèges détenus ou possédés par toutes
personne ou société ou par toutes com-

. pagnie ou comoagnies faisant ou for-
mées pour faire toutes affaires sembla-
bles à celles que cette compagnie est au-
torisée à faire et les payer en tout ou en
partie en argent, ou cn tout ou en partie
en actions acquittées de la compagnie,
ou autrement, et assumer les obligations
de toutes telles personne, société ou
compagnie;

Tirer, faire, accepter, endosser, es-
compter et exécuter des billets promis-
soires, lettres <le change, mandats , et
tous autres instruments négociables et
transférables;

Faire des avances en argent aux clients
et autres ayant des relations d'affaires
avec la compagnie et garantir l'exécu-
tion des contrats par toutes telles per-
sonnes;

Rémunérer par paiement en argent,
stock, obligations ou en aucune autre
manière toutes personne ou personnes
ou corporation ou corporations pour ser-
vices rendus ou devant être rendus en
plaçant ou aidant à placer ou garantis-
sant le placement d'aucune des actions
du capital-actions de la compagnie, ou de
toutes débentures ou autres garanties de
la compagnie ou dans ou au sujet de la
formation ou avancement de la compa-
gnie ou de la conduite de ses affaires;

Faire toutes telles choses en rapport
ou utiles à l'acquisition des susdits ob-
jets;

Faire toutes ou aucune des susdites
choses comme patrons, agents ou procu-
reurs, sous le nom de "The Sheldon
School of Business Science, Limited,"
avec un capital total de quinze mille pias-
tres ($15,ooo.oo), divisé en six cents (6)oo
actions de vingt-cinq piastres ($25.00)
chacune.

La principale place d'affaires de la cor-
poration, sera dans la cité de Montréal.

Daté du bureau du secrétaire de la
province, ce trentième jour d'octobre
191.3.

C. J. SIMARD,
Sous-secrétaire de la province.
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BAN9JE DE MONTJRBÂ.L
C..i....... . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . S 111111000,000.00

....................... - 0000 00.00
Pron isa Partagée ........ 80081i4.04

Bra des Dàretaurs.-&.e Ti è Hon. 4Ard ê1trathcona sud Mount
Royat, G.CM o., G.C.V.O Président Honoraire; R. B. Angus, Président;
B. V. Meredith, Viic-Présîient ; E. B. ar«eelds, Sir Wm Macdonald,

ames sois, Hou. Robert Wlackay, Sir Thomas Shaughnemsy. K. C.
V..; David Motrice, C. R. Hosmer, A. Baugarten, C. R. Gordon, H. R.

Drummond, D Forbes &ugus.
I. V. îleredith, Gétant-Général, IL.Maculder, Imsp. Chef et Ourlet.

des Succursales, e.'. âweeny, Surint des lise. de la Colomible Anglaise;
A. D. Braithwalte, Surint des succ. de 1 Province d'Outaro~ F.PJ. Cock-
bure, Surint. des Succ. de la Province de uêbec; 9. P Wlnsiow;. Surint.-
des Succ. du llord.Ouest. D R. Clarke, .aurint. de@ Suc. des Provinces
Maritimes etde Terre-Neuve.

Succursales au Camad.-Dane toutes les principales cités et villes des
provinces suivantes: Ontario, Québec. Nouveau-BrunswIck,ll du Prince
Edouard. Piouvelie-acosse, Provinces du Nord-Ouest, Colombie Anglaise'

Sucurses au dehors du Canada. - Orande.Bretagfne. Londreii.
Angéeturre, 41 fhbreadnedle Street X.C -Sir Prederit, William@-Taylor.
gérant.

ItsUsNew-York-R. Y. Mobdles W. A. Bog. 1. T. Molleuon, ais
64 Wall Sltreet Citicago, Spokane,

frerre-Neuve :St. lobule. mirchy Cove. Grand Faits.
%lexique. Mexique, D. P.

LA BANQUE NATIONALE
FORME EN 1800.

sa'o00s,000
1,550,000

Notre service de billets circulaires pour les voyageur. "Tra.voilera Choques Il a donné Satisfaction à toua ns clients; noua
invitons le public à se prévaloir ds avantages que nous offrons

Notre bureau de Parla,

14 RUE AÙBER,

est très propice aux voyageurs canadien qui visitent l'Europe'
Noua effectuons les virements de fonds, les collections, les paiemonts, les crédits commerciaux eu Europe, aux Etata-UnLa

et au Canada, aux plus bas taux.

LA BANQUE MOLSON
INCORPOREZ EN t835

Bureau Principoli, MONÇTR]9ALl.
CAPITAL PAYÉ
FONDS DE RESERVE

capital
Réserve

84.700.000
4.700,000

JAMES ELLIOT. 0érant-Oénérai
SUCCURSALES DANS LA PROVINCE DE QUEUEC

Arthaska Rue Salute-Catherine Richmond
Redford Avenues du Parc Roberval
Cowansville et Georges-]£mile amie
Chicoutimi Maisonneuve- Saint-Césaire
Drummondvllle Market and Harbour- Salute-Fiavie Station
Fraserville et Rivière Côte des Neiges- Salut-Ours, Qué.

du Loup Station Côte St-Naul Sainte-Thérèse de
Enowlion Boulevard St-Laurent Blainville
Lachine locks Saint-Henri- Victoriavi île
Montréal-Rue et- Pierreville N Ville St-Pierre

Jacques Québec Waterloo
Berlin, Ont.

se suorsoles dans teout le Canada.
Agences à Londres, Paris, nerlin et dans toutes les principales villes dl

monde. Emission de Lettres de Crédit pour le commerce et lettres
eirenlaires pour voyageurs.

NOVA SOOTIA STEEL & GOAL 00.
LIMiICE»

MAtNUFACTURIeRS

ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TO6LES DIACIER juaqu'à 4Spce de lsrge,RAILS
en "'Tl' de z2, 18, 28 et 40 Ibo à la verge ECISUS,
ESSIE3UX DEB CHARS DE CHEMINS DE FER.

CROSSES PIECES DE FORGE UNE SPECIALITE
Milses de Fer, Wabana, Terreneuve.-Mins

Hautse Fourneaux, Fours £ Réverbêre à Sydney Mines,
N. El.-IAmnoirs, Forges et Ateliers de Finissage

à New SuAgow, N. E3.
Bureau Principal: 112w QASGOW, B. le.
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]B NQU PIROVINCIaLE
DU CANADA

Fondée»s 1000
9%0s Oestra i 7 à 0 Piss d'Armee, Montréal. cern.

apalautorisé ~GO0
C Pitl &y et = =u sD cembre ags 81I .SSS.11
Cei d'Admlamlln s Président: M. M. LA PORTE, de Laporte

Martin & Cic. Administrateur Crédit Fonicier Franco-Canadien
Vie- Prél2dtut: M. W. P. CAR8I<E, de la maison en gros Caraley
Sons & Co. -Honorable 14. B*.AuRiiN, Xx-mlnlatre de l'AgrIculture
M. 0. M. BC!ISWORtTU, Vice-rrésident 'Canadian Pacific Railway Ca.-

Ji.ALPHONSEl KAClE A, de la maison À Racine & Cie. nmarchands en
tron, Montreal ; M. 41., . .MEAUCUSUIN, propriétaire de la Librairie

Reauchemin LtOe.; TAINciSDUW BIUNVi<l<U, Dlroecteur-gérant ;yJ W. 14.
FOIGET, Inspecteur; 1. A.CHOQUET Assisant-Imspecteur.: "ElX.
SOYER, Secrétaire.

Oeae-ras Président: Honorable Bit AULX. L.ACOSTE. Exz-luge
en chef de la Cour d'Appel; Docteur hIL PIRRS14Itt LACRAPSHLLU
Adminaistrateur du Crédit Foncier Franco-Canadien; U. CHEVAJL1ER
Dlrecteur.Gérant, Crédit Foncier Franco-Canadien.
0S Uueuslesdans les ProvlaceadeQuébec, Ontario. Nouveau Brunswick

O5ftlo5eondanie à IMEtm"ossr 1 Eats-Unis : New-York, Resto,
u1q Io Chicairo. £ngwieterr. IFrance. Alipuagne. Autriche. Italie.

QUBBBC STHALMSKIP CO., LàiMITHUm.

ALLEZ AUX BERMUDES
Le Steamier "*Bseudlan." à double hélice, so,558 tonnes de déýlace

ment, quittera New-York à is bris. a. m. le 22 Novembre, 3, 13 et 24
Décembre. flgnaux *eus.marlns, télégraphie sans il. orchestre.

Vorace Record, 39 hesc 3» minuts. Le Plus rapidele 1Plus moderue
et le seul atsaaser déharquami ses passaers aux; quai aux Isemsudes sema
rauardeu est.

ANTILLES
Le »eva seeuas "Gularna et autres steamers quittent New-York

toutes les deux semaines pour St-Tlomas, Ste-Croix. St.Chrlstophe,
Antigua. la Guadeloupe, ta Dominique, la Martmnique, Sie-Lucie, la
Barbade Demerara.
Pour renseignement& complets, s'adresser à W. H. Hlenry, a8M rue St.
acquits; W. H. Clancy, 121 rue St.Jacques; The. Cook & Son, 5p rue ste-
Catherla1-Ouest ; Roue & Rivet, 9 Boulevard St-Laurent, Montreal
stor (UPtowD) 45 Uhion Avenue oll' .1 G. Stock &Co., sir, rue des Coni-
missaires, Montréal, Quebec Steamshpl C.. Quebec.

BANQUE D'HOCHELAGA I14-1913
capital autorisé $4.00,000 Capitalpapé 84,00l),000
Réserve 3.000.000 Total de PActif &u"dl& de $30.000.000

DIRECTEURS.s M. I.A. 9alllancourt. Président; son. F.L Béique C.R
vice-président; A. Turcotte. Ecr., N. H. l.emay, er. Hou.j.. M. Wilson
Col. c. A. aimart. A A. 4arocque, P. G. L.educ, Gérant ; Beatldry Leman
autinteudant des Agencesi; P A. Lavailée. Assistant-Gérant; Yvon La
marre, Inspecteur. Bureau Prsiealý-MeubIra

BUREAUX DE QUARTIERS
Ave. Mont-Royal Pointe St-Chartes DeL.orlmler

<coin St-Dais) St-Sdouard Quarties Emard
Ave. Mont-Royal St-Houri Rue Notre-Dame, Ouest

(Coin de Lanaudière) qtt-Vlateur Lonigue-Pointe
Rue Site-Catheime, Es: Quartler Laurier Aylwln, <coin Onutario)
laeSte-Catherlne,centrt Villeray Quartier St- Denis
Hochelaqa Verdun <prés Montréal) Quartier Ste-Marie
Longue Pointe Vieuville (prés Montréal Outremont
Maisonneuve

SUCCURSALES
Berthlerville, P. Q. Mazille, Ont. St-Hyacinthe, P. Q.
Cartierville, P. Q. Mont-Laurier, P.Q. lit-jacques l'Achlgau,
Edmonton, Alta Prince Albert, Alta. St-JasqusL'sligs,P.Q.
vouraier, Ont. Québec, P. Q. St-berome. Y'. Ql
Hawkesbnry, Ont St-RochdeQuébmcP.Q St-Lambrt. P Q.
ollette. P. Q. aoem .Q St-limre Man.
Lchine, P. Q. SherbrooR, P. Q. St-Valérien de

Laprairie. P. Q. St. Albert Alta. , Shefford, P. Q.
L'Assomption, P. Q. Ste-Oeneive de Trois-Rivières, P. Q.
Longueul, P. Q. Pierrefonda. P.Q. Vallyield, P. Q.
Loursevllle, p.Q. St-Boniface, Man. Vankleek Hill. Ont.

Winnipeg. Man.
Emet des Lettres de Crédit Circulaires pour les Voyageurs, payables

dans tâtes les parties du.monde ouvre des crédits commerelaux ;achète
laites bur es pays étrangers ; vend des chèques et fait des paiements
daphiquessur les principales villes du monde,

La publicité bien faite est loyale et
honnête, documntée et raisonnée, direc-
te et Vivante.
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IFinances
REVUE DE LA SEMAINE.

La situation financière en Europe.

D'après Henry Clews, de New-York:
Le cours monétaire, en Europe, est sujet à de nombreu-

ses oscillations; dès lors toute amélioration dans les valeurs,
pour le présent, est impossible. Cependant, de ce côté-ci, la
position financière est meilleure. Au moment actuel, Paris
est sous tension; Berlin est dans une position plus aisée et il
en est de mème pour Londres. Mais la possibilité d'une
avance dans le taux de la banque d'Angleterre a un effet res-
trictif sur plusieurs entreprises financières.

Des lots d'actions, par milliers, n'attendent que le mo-
ment favorable pour être lancées sur le marché; et comme
tous le savent, on craint de se livrer à ses reprises qui d'or-
dinaire suivent les fortes liquidations. Ce fait est cause en-
core que la fin des troubles balkaniques n'a amené rien de
mieux. Les signes de difficultés financières surgissent à Lon-
dres, par suite d'une spéculation excessive dans les huiles, le
caoutchouc, Marconi, et autres actions; sans doute aussi les
stocks américains souffriraient, si ce n'était que les prix en
sont déjà bas. A l'heure actuelle, l'Europe désire plutùt de
l'or que des stocks. N'était cette disposition, on verrait le
précieux imétal affluer vers nos frontières, pendant les mois
qui vont suivre. Le coton est exporté en grande quantité, (le
là les importations nécessaires d'or. Il ne parait pas. c:pen-
dant, que le mouvement en devienne important. car, aec le
nouveau tarif, les marchandises étrangères vont abonder d ns
nos ports; et Londres ne sera pas sans contr(*ler et meme
faire cesser toute affluence considérable d'or.

A la Banque d'Hochelaga.

M. Ulysse Paquin. ancien caissier de la Banque d'Hochelaga
rue St-Laurent. vient d'être nommé gérant <le la succursale
à Ville Emard (le la même banque. ' Il succède à M I.-C
Cartier, qui est transféré à la succursale nouvelle de la rue
Atwater. Nos félicitations à M. Ulysse l'aquin pour sifn
avancement.

Au Pacifique Canadien.

Le bilan hebdomadaire du Pacifique Canadien. pour la
septième fois de suite, accuse une très substantielle aug-
nentation de recettes. C'est ainsi que pour la première se-
maine de novembre les recettes sont en augmentation de
$266.ooo. soit o pour cent.

La série noire qui avait commencé en juillet et s'était
prolongée jusqu'au milieu de septembre a décidément pris fin.

On sait que 1913 fut une année exceptionnelle et cepen-
dant les recettes du Pacifique sont actuellement en avance le
$1.363,757 sur celles de la période correspondante du précé-
dent exercice. Ce sont là des chiffres superbes, si l'on tient
compte que cette plus-value de recettes s'est produite en
dépit de la très grave dépréciation commerciale, généralisée
à tout le pays, qui sévit depuis des mois.

La statistique hebdomadaire des recettes se lit comme
suit:-
.Août--
Première semaine..
Deuxième semaine.
Troisième semaine.
Quatrième semaine.

1913.

$2,581,000
2,630.000

2,506.000
3.345.000

1912.

$2,706,000
2,677,000
2,694,000

Chgt.
-$125.000

- 47,000

.. 88.000

3.809.000 - 454.000

Septembre-
Première semaine
Deuxième semaine.
Troisième semaine.
Quatrième semaine.

Octobre-
Première semaine .
Deuxième semaine.
Troisième semaine.
Quatrième semaine.

Novembre-
Première semaine..

2,406.000

2.462,ooo

2,769,ooo

4.160,000

3,145,000

3,298,000

3,252,000

4,662,000

2,649,000

2,667,000

2,549,000

3,457,000

2,765,000

2,957,000

2,943,000

4,295,000

- 153,ooo

- 205,000

+ 220,000

+ 703,000

+ 38o,ooo

+ 341,000

+ 309,000
+ 367,ooo

3,204,000 2,038,0 + 266,000

Le Richelieu et Ontario.

Les recettes nettes du Richelieu, le 31 octobre, accu-
saient une augmentation <le $135,000 sur celles de la période
correspondante du précédent exercice.

A noter que par suite de la température très douce des
premiers jours de novembre les recettes de la compagnie ont

été énormes. La saison de navigation va se prolonger de
plusieurs semaines et c'est autant de surplus pour la coin-
pagne.

Au United States Steel.

Le bilan mensuel <les commandes du United States Steel.
accuse une diminution de o.ooo tonnes en octobre. Pour la

première fois depuis deux ans, les commandes en un mois ne
se sont pas élevées au-dessus (le 5.000,000 (le tonnes. Le total
des commandes d'octobre ne s'élève qu'à 518.767. soit une
diminution <le 400,018. Il faut remonter a noveibre lOti

pour trouver un mois pendant lequel le, affaires subirent un
tel ralentissement.

.\ la Bourse de New-York on n'évaluait pas la diminu-
tion à plus le 309.000 tonnes et encore seuls les pessimistes,
les baissiers émettaient-ils la possibilité de ce chiffre. Ils
citaient le mois de septembre. exceptionnellement mauvais,
et durant lequel la diminution dles commandes n'avait été
qlue <le 2-'0.o00.

La statistique les commandes lu fron, pendant les der-
niers six mois, se lit comme suit:

Octobre 31... ...... ...... ... ... 4,513.767
Septembre 30 ... ... ... ... ... ... .5,003,785

Août 31 ·.. ... · · · ... · ·... .... 5.223,468
Juillet 31 .... .. .... ... ... ... ... . 5.399,356

Juin 30 ... ... . .. . ... ... ... ... ... 5.807,317
Mai 31 ... ...... ......... 6,324,322

Les directeurs du New-York, New-Haven and Hartford R.R.
Les directeurs de la compagnie du chemin de fer New-

York, New-Haven & Hartford. réunis en assemblée spéciale,
mardi après-midi, ont décidé <le prolonger jusqu'au 26 no4
vembre la date <le l'émission les $67,552.000 d'obligations
que la compagnie va mettre sur le marché. A cette date un
premier paiement de 65 pour cent devra être fait par les
souscripteurs.

Diverses autres questions ont été discutées au cours de
cette assemblée, mais il n'a pas du tout été question de la
politique qu'adoptera la compagnie au sujet <les dividendes

a futurs.
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IN FOHMÂTIONS FINÂNCIBEPES

Action. Ordinaires et ,citons Privilégiées

BANQUES
Banque de MonuUai..... ..... ..... .............
Banque de Québec................................
Banque de la Nouvelle-Ecose ......................
flanque de Toronto .......................... ....
Banque Molaon .................................
Banque Nationale ................................
Banque des Marchands du Canada...................
Banque Provinciale. ..............................
Banque Union du Canada .........................
Banque Canadienne du Commerce .......... .........
Banque Royale duCanada .................... .....
Banque d'Hochelaga .............................
Banque d'Ottawa.................................
Banque Impériale du Canatda.......................
Banque Internationale du Canada....................
CHEMINS Dg FER
Canadian Pacific Raiiway (Ordinaire@)................
Duluth 8.9 & A Railway (Ordinaires)...............

do do do (Préfére"tiel les)............
Minn. St. Paul & Soo Rallway (Ordinaires> .......

do do do (Préférentielles ........
tRAMWAYS ELLEOTRIQUES
Detroit United Railway............................
Duluth Superior Traction ..........................
Rialifax Kitectric Railway........... ...............
çlvana Rlectric Ratlway (Ordinaires)...............

do do do ( Préférentielles) ............
[ilaunt. Traction (ordinaires> .......................

do do (Pi éférenttelle.................
Mexicani Ligt & Power (Ordiua1lr.................

do 0o do (Préférentielles) .............
Montreal Street Rail way> . ........................
Porto Rico Railway ........ ......................
Qu -bec Railway, Light & Power............
St John Railway... ......... .... .... .. ........
Brazilian ............. ............................
roledo Railway & Light ..........................
Toronato Ralway... .. ...... . .......
r-Ctty Railway & Llght (Ordinaires)...............

do do do (Préférentielles) ............
rwtn City Raptd Transit <Ordinaires)..... ...........

do do do (Préférentiel lem..............
ginnipeiz Riectrlc Street Ratlway....................

VALEURS INDUSTRIELLES
Canadien Car & Ponndry (Ordinaires) ................

do .do do (Préférentielles) ............
Canada Cernent (Ordinaires)

do do (Préférentielles) .......................
Canadian Couterbers..............................
Dominion Steel Co .............. .................
Dominion Textile Co. (Ordinaires)...................

do do (Préférentielles)................
Lake of the Woods Miiiing Co. (Ordinaires)...........

do do do (Préférentielles) ........
tLontreal Cotton@ Ltd (Ordinaires) ..................

do do do (Préférentielles)...............
Nava Scotia Steel & Coal (Ordinaires)...............

do do do (Préférentielle@.............
Ogilvie Flour Miile Co. (Ordinaires) .................

do do do , Préférentielles) .........
Pe 1n, Llmited (Ordinaires)............ ...
do do (Préférentielles)..................

DIVERS
Bell Telephone Co ... . .....................
5(ackay Cotupanles (Ordinaires).....................

do do (Préférentielles)_... ......
M<?utreal 1Light, Reat & Power......................

Moutreal Telegraph ......................
Ottawa Light, Heat & Power Co ............
Richelieu & Ontario Navigation Co..............
Sh ewtulgan Water & Power Co......................
mi te
C -ow' Reserve .. .. .. .. .......
Ici -et ,atinnaI Coal Viungni (O mtaires) .;:... ..

JI. 4n 40 foI&.,41 ...

Capitalipayé1

$15-975,220
2,500,000
3.998.460
4,941.455
4,700,000
2,000,000
6,547,159
1,000,000
4,952,190

15,000.000
7.661,060
2,885,340
3,500,00S
6,ooo.ooo
1-320-439

180,000,000
12,000,000
10,000,000
2o,832,000
10,46,oo0

12,500,000

3,500.000
1,400,000
7,500 00n
5,000,000
9,56,4,000
5,ooo.6oo

13,585,000
2,400,000

IO,00C,000
3,000,000
91900500

100,000
10,000,000
12,000,000
9,000,000

2.825,000
20,100,000

3,000,000
6,000,o00

3,500,000
5 000,000

13,500,000
10,500,000
1,733,500

35,000,000
5,000,000
1.859,030
2,100,000

1,500i,000
3,000,000

1,030,000
2,500,000
2,000, 000
2, îso,6oo
1,07s,000

12,500,000
50,000

50,000,000
17t0009000

2,000,000
1,511,50100
3,13, 0
7,000,000ý

11999,957
500,000
1111.106

5,500,0001

474,000

3.040,275

I,000,000

6,ooooo

457,263

2,0000000

3,649,000

10,107,000

100,000

730,000
1, 12ý3,573
5,000,000

100.00
100.00
100.*00
100.00
100.00
.100.00
100.00
100.00
100 00

100.00
100.00

... 0 .....
100.00
100.00
100.00
100.*00

5.00

100.00
100.00
100.*00
100.00

100 00
100.00
100.00
100.00

1.00
100 00
'ACI onf

8%
7%

7%
4%.
6%
7%
8%

5%.
8%
8%
7%
4%
6%

8%
5%
4%
8%

8%
6%
6%
4%

6o%
7%
'is

55 ex-div.
io6
32
91

39$

132
120

54
100

76
123

50

142
7.5

206ez-div.
et ex-
droite.

136
159

107 '
129

j .64
4
7

55 ex-div.
io6yz
31)(

à8
394
701

127
120

'00

75
123
1 î8

142
76
63!4

2o4XC1.-d.
et ex-
droit%.

136
159
îo6%(
127

1.7.3
4

7

Réseve air e. ctio. ITaux du dtr- Dernière cote
Réev PideAci nter Dividende AU 4 AU si

novembre novembre
5î6,ooo,ooo $zoo.on lors 226,3 ...

1,250.000 100.00 7% 123 124
7,497,412 100.00 14% 25534 255
5.941,455 100.00 il % ..... ....
4,700,000 100.00 il % 193 193,9
1,400,000 100.00 8 % 132 132
5,400.000 100.00 10% 185 I 184

500,000 100.00 6% .... ....
3,076.095 100.00 8% 138$ 138

12,500,000 50.00 10% 205 2043%
8,607, 166 100.00 12% 221 223
2,650,000 no0. o 9% 152 154
4s000,000 100.00 12% ..... ....
6,0o0,0o0 100.00 12% ..... ....
.. ... . . 100.00 ... . . . . . .. . . . . . .

Débentures
146.383,497 100.00 10% 2231 221,9

...... ..... 100.00 .. . . . . . . . .. . . . .

...... ..... 100.00 . . . . . . . . . . . . .
...... 100.00 7% 128 125
....... 100.00 7%........... ......

21,887,oo 100.00 5 * 71 N/ 71
2,500 0 100.00 5%l .. . ...

600,000 100 00 7% 160. 150
.. .. ..... 100.00 . . . . . . . . . . . . .

... . .... 100.00 6% .. . .. ... .
100.00.............. .......

24.957,813 100.00 6% 90 88
......... 100.00 4% .. . . .. ..

100.00. 7% ....
49420,000 100.00 10% ........

2,941,500 100.00 ....... 68 ....
8,654,4oo 100.00 ...... 11,9 10%9
.... .... . 00. 00 6% .. . .. . . . .

6,000,0o0 100.00 10% si;îex.-Iiv 8t)j
13,257,000 100.00 ...............

3,992,326 100.00 7% 138 137%

8,068,000 l00.000 ... 6%.. .
19,503,000 100.00 6% î6 1033

.... ... 100.00 7% .. .
5,578,000 [00.00 10% 1 '95 197
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Un Produit Hors Lign'e
Feuilles en acier doublées en cuivre,

KE-y S TON E
Noires et Galvanisées

A l'épreuve de la rouille Ne se corrodant pas
Pour fabriquer des réservoirs, des mouches, de la toiture, des gazomètres, des conduits voûtés et

toutes sortes de tuyaux, deti passages pour l'eau, des conduits, nos feuilles en acier, doublées enx
cuivre, KEYSTONE sont supérieures à tout ce qu'il y a sur le marché aujourd'hui. Le cuivre,
qui se trouve dans l'acier, le fait résister à la rouille et le protège contre la corrosion. Le coût
initial est un peu plus élevé que celui de l'acier ordinaire, mais sa durabilité est bien plus grande.
Vous payez un peu plus au début pour avoir cette qualité supérieure, mais vous constaterez à lit
fin que vous avez économisé et obtenu satisfaction.

United States Steel Products Company
SNEW - YORK, U. S. A..

Agents de vente pour 1 Est du Canada

Be & 3. Il. TIIOMPSON AND COMPANY, LIMItED.
Edifice Transportation, Montréal.

Faite dans notre Manufacture du Canada.

Edifice de la Trader's Bank, Toronto.

Le Rabot en Fer 8'U1AILEY11 est le Modèle du Genre depuis plus de
Quarante Ans et m'est toujours maintenu au premier rang.

Nous sommes les seuls manufacturiers du Rabot 11B1AILEY11.
Le nom de "BAILEY11 et le numéro apparaissent fondus sur la partie

inférieure de chacun de ces Rabots, et le nom de "STANLEY" est étamp<
sur chaque lame.

Insistez toujours pour que vos commandes de rabots soient toujours
exécutées en Rabots faits par la Stanley Rule I Level Company, et com-
portent une garantie dont répond une Compani queauature depuis
plus d'un demi-siècle des outils de Charpentiers et de Menuisiers.

STrAN LEY RULE & LEVEL CO.
NE-w BRITAIN, CONN. U.S.A.

JOSEPH ROOCERS & 8ONS9 LIMIED
13heffield,'Âng.

Xvitez les Imitations de notre

COUTELLERIE,'
en vous assurant que cette MARQUE
EXACTE ne trouve sur chaque lame.

OR&MIED ira
seuls Agents pour le Canada:

JAMES HUTTON & CO., Montréal'
EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT-.

r *1

K Ef6k K 6fE

Cherchez le nomn de "1MORROW' sur toutes -es Foreuses.

C'est votre garantie de précision et de durée nmaima. Chaque
Foreuse MORROW est de fabrication canadienne et est garantie.

Usines à INGERSOLL, Ontario.
101H R0110W SCREW AND NUT COUIANY ULi.ted.

Vol. X LV I - No 46.



LE, PRIX COURANT, Vendredi, 14 Novembre 1913. Vo.X I-o46

Importateurs de

Glaces Epaisses
S VERRE A VITRES,

VERRE CATMEMAE

Mau uni et gravé,

facturiers VERRE BRUT
de (cast)

MIRROIRS, Rayé,
VITRES Armé,

PLOMBEE8. etc.
VITRES ORNE.

MENTEES,
GLACES BI8EAUTEES,W

DESSUS DE MEUOLES,etc

Teli. Be11, EST 4810 et 3-7011 e

COIN PERBEAULT &STE -AOATHE

La Laveuse lapide la plis
Facile à Actionner est la

Lavuse"cl AMION

à hante vitesse de
MAXWEL14

Elle peut être actionnée
par un levier à main ou
par une roue à manivel-

le, ajustée à l'arbre de couche horizontal. La cuve
e.?4 faite de Cyprès Rougre, bois qui dure toute la
vie. Le systèm.e à extension pour fixer la tordeuse
permet d'ouvrir presque entièrement le dessus. Eta-
gère fournie en plus, si on le désire.
La laveuse " CHAMPION " a prouvé qu'elle se
vendait bien. Dematndez les prix et autres détails

DAVID MAXWELL &SONS
.ST. MARYS, Ontario.

Agence à Montreal, 446-448 Rue ST-PAUL.

Tôles Galvanisées

"Queen 's liead"!1

A. C. LESLIE & 00.o LIMITED.

MONTREAL

Feutre et Papier
N'IMOT QULE QUANTIT

Toiture. Goudronnées (loofing) prètes à Poser, 2 et 3
Papier. de Construction. i eutre à Doubler et à Tapisser
Produits du Goudron. Papier à Tapisser et à Imprimer

Papier d'E3mballge Brun et Manile.
Fabricants du Feutre GIoudronné

IlBLACK DIAMOND "

Alex. McArthur & Co., Limited
82 RlUI1 McGIELL. MONTRB.*Lj

Manufacture de Feutre porToitures: Rues du Havre et Logan
Moulin pa.pier, Joliette. Qui.

lb

EN ECRIVANT AUX-ANNONCEURS, CITEZ "I;E PRIX COURANT".

MANUFACTURIERS DE

Véhicules pour Enfants. Meubles en osier. Accessoires
pour chambres de toilette, Et chaises pouir invalides.

exrigez toujours la Marque de Commerce "GENDRON."1
DEMANDEZ&;E CATALOGUE DESIRL

THE GENDRON MFG. CO)., Ltd,
TORONTO, Canada.

Vol. XLVI - No 46.



1V0_r__XýV, - No 46

ACIERIES DE FRANCE.

Forges et Aciéries du Nord et de l'Est.
(Suite)

Les profits bruts du dernier exercice
ont été de 9,277,549 francs, en augmenta-
tion de 1,839,721 francs. Les charges sont
en augmentation de 77,425 francs.

Malgré l'accroissement rapide et ré-
gulier des bénéfices, le Conseil d'admi-
nistration, dont les traditions de pru-
dence s'affirment encore cette année,
proposera le maintien du dividende à son
chiffre antérieur de go francs par action.
Cette répartition absorbera 2,700,000
francs seulement, sur un total disponible
de 8,546,803 fr. Le Conseil d'administra-
tion recevra 469,oo fr. Sur le surplus,
4,200,000 francs seront affectés aux fonds
de prévoyance et 1,177,747 francs au re-
port à nouveau. Ajoutons qu'ayant arrêté
des comptes, il a été effectué pour 2.078,-
579 francs d'amortissements divers.

L'examen du bilan fait apparaitra
une augmentation des immobilisations
qui figurent à l'actif pour 33,542,000
francs, contre 26,959,000 francs, en plus-
value de 6,583,000 francs, déduction faite
d'un amortissement de i million de
francs. Les espèces en caisse sont en di-
minution de plus de 3 millions. Au pas-
sif, on constate une augmentation sen-
sible du poste créditeurs divers, qui est.
inscrit pour 6,207,425 francs, contre 4,-
899,862 francs l'année dernière.

La trésorerie reste très belle, la Socié-
té disposant de 17,178,000 francs d'actif
liquide et réalisable en face de 6,207,ooo
francs d'exigibilités. Le fonds de roule-
ment ressort donc à environ ii millions
de francs.

UNE CIRCULAIRE DE--LA MAISON
NIXON & WINTERBOTTOM,,

LIMITED.

Cette grande maison de coutellerie de
Sheffield, Angleterre, adresse à tous ses
clients la circulaire suivante au sujet de
la hausse des prix:

Chers Messieurs,
Nous regrettons d'avoir à vous an-

noncer qu'en raison de la continuation
de la hausse des prix du charbon et du
coke, du coût très élevé de tous les ma-
tériaux, de l'augmentation des frais gé-
néraux, des fortes charges que nous
avons à supporter par suite du National
Instirance Act, de l'augmentation du

coût de l'Employers Liability Act, de
l'augmentation des salaires des ouvriers
pendant les douze derniers mois et d'au-
tres concessions très importantes qui
vont être accordées, nous sommes obli-
gés d'augmenter nous prix sur la cou;
tellerie Shell Bolster et Scale Tang, de
six cents par assortiment et de quatre
cents par douzaine de couteaux. Pour
les assortiments à manche d'acier, l'aug-
mentation est de quatre cents par as-
sortiment.

Il nous faut aussi réduire notre es-
compte au comptant à 212 pour cent à
30 jours. En vous remerciant de vos
commandes passées et espérant que vous
continuerez à nous ravoriser de vos or-
dres, etc....

Le gardien perpétuel.

Le gérant du crédit doit être toujours
en éveil. Il doit être l'employé vigilant
de la maison, diagnostiquer rapidement
le mal commercial et si ce mal parait in-
curable, il doit s'arranger immédiatement
pour éviter la nécessité d'être un "pleu-
reur" aux funérailles. Son attention doit
se porter constamment sur les comptes
lents. Ils constituent une part importante
du volume d'affaires de la maison. Il faut
se rendre cdnpte de la raison de la len-
teur du client. Si on n'obtient pas ce
renseignement du client, l'homme chargé
de surveiller le crédit est placé de façon
à pouvoir s'en rendre compte et il n'est
que naturel qu'il ait recours à les procé-

dés judiciaires pour protéger les intérêts
de sa maison.

Le manque de diligence de la part du
gérant du crédit dans l'extension du dit
crédit est souvent la cause de l'attitude
indifférente de certains débiteurs au su-

jet de l'état de leur crédit. Le crédit est
le plus grand actif de l'homme. On ne
peut l'emmagasiner dans un cave de sû-

reté ou l'assurer contre les pertes. Il est
intangible, niais il rapporte certains di-
videndes. C'est une partie de vous-même,
vous l'avez créé et vous pouvez le dé-
truire. Qu'on néglige de remplir une
obligation, qu'une déclaration soit re-
connue fausse et tout chnc.lle; on a
passé sa vie à construire l'édifice, il s'é-
croule souvent en une journée. C'est le
plus important de vos actifs, il faut le
conserver avec le plus grand soin.

Le facteur prédominant.
La concurrence est le facteur prédo-

minante dans l'échange et la distribution

des marchandises. Les gens d'affaires qui

f.gnI.du commerce sad% se ménager une
marge suffisante pour payer leurs frais et
se conserver un profit qui leur permette
de vivre à leur aise et qui sont disposés
à ne se préoccuper que des comparaisons
de prix pour faire des affaires, devraient
se retirer de la vie commerciale et s'oc-
cuper de faire autre chose pour s'assurer
les moyens de vivre.

La réduction des prix aura sans aucun
doute pour effet d'augmenter le tonnage
et le volume des ventes. Mais si les mai-
sons concurrentes adoptent la même li-
gne de conduite, le résultat final sera la
démoralisation du commerce.

La maison commerciale d'aujourd'hui
a des relations plus définies avec ses voi-
sines qu'autrefois. L'étalon de moralité
commerciale est atteint et maintenu sur-
tout par les associations commerciales et
les entrevues des hommes d'affaires. La
politique d'honnêteté, de loyauté, de
franchise en affaires a produit plus de
bénéfices pécuniaires que toute autre po-
litique.

Dans une récente adresse* 'aux étu-
dliants de la Sheffield Scientific School de
lUniversité Yale. un marchand, bien en
vue, de New-York, a déclaré: "Nous per-
dons dans le monde des affaires cette ré-

putation compromettante de mordant,
<le cette combinaison à bon marché d'as-
tuce et d'artifice que nous estimions tant
il y a quelques années. Nous ne sommes
plus con-;lérés pour cela, parce que nous
avons di ues commerciales plus larges,

parce qu, nous considérons le commerce
plutôt comme une occupation permanen-
te que comme une condition changeante
et temporaire; d'après les vues plus lar-
ges des hommes d'affaires d'aujourd'hui,
le commerce n'est plus un but, mais un
moyen de parvenir à un but, un moyen
de gagner sa vie, un champ d'activité sa-
lutaire et une école de développement du
caractère et de la vigueur mentale."

L'argent seul n'est pas la base des éta-
lons moraux. Les riches agents com-
merciaux véreux et les riches charlatans
ne sont pas considérés comme gens
ayant réussi parce que le succès implique
l'observation de règles irréprochables de
conduite. Et comme ils manquent de ces
qualités essentielles du succès, ce qui
leur enlève la joie de leur travail, le mar-
chand qui ne fait que gagner de l'argent,
perd et, mieux encore, sent qu'il a perdu
quelque chose d'essentiel quand ses pra-
tiques malhonnêtes lui donnent un mau-
vais nom dans le commerce.

Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Cýnstruction, Etc.
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Exposition de Quincaillerie,
Convention· de Quincaillerie

A OTTAWA, DU 16 AU 21 FEVRIER 1914
La plus grande Exposition de Quinoallierie jamais tenue en Amériqne

Messieurs les Marchands,

Le prix réduit du voyage de Montréal à Ottawa et retour, y compris la vie
pendant cinq jours à l'un des deux beaux hôtels Château Laurier ou le Nouveau
Russell, sera de $8.45; ceci solde les frais du voyage aller et retour, et de la chambre
pendant cinq jours à l'hôtel. Le tarif réduit s'applique à toutes les stations de départ.

Ecrivez pour avoir tous renseignements. Faites-le aujourd'hui.

F. M. TOBIN, J. A. BEAUDRY,
Woodstock, 80, rue St-Denis, Montréal,

Secrétaire de l'Association Secrétaire de l'Association
des Exposants de Quincaillerie. des Marchands-Détailleurs.

TOILE METALLIQUE
Toile à passer

le sable

Toile pour mou-
lins à battre

Toile métallique

- - - - - - - - -

M - - - - - - - - -

* - - - - - - - - - -

M - - - - - - - - - -

m - - - - g - - - - - -

Regalvanisee 1 ''!11 m'

Toutes sortes de Toiles métalliques et ouvrages en Fil de Fer
CABLES METALLIQUES. FOURNITURES POUR CABLES METALLIQUES

Manufacturés par

The B. CREENINC WIRE Co., Limited.
HAMILTON, Ont. - - - - MONTREAL, Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ «LE PRIX COURANT".
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LA SITUATION.
Le marché de ferronnerie en gros reste

assez calme et on n'a eu à signaier aucun
cnangement de prix au cour% de la der-
niere huitaine. Les marc:hands ne s'éton-
rient pas de ce calme relatif car il est de
saison.

Nous cotons:
PLOMBERIE

Tuyaux de plomb
-Les prix sont de 7.50 Moins 5%7 pour

tuyaux en plomb et de 9.00 pour tuyaux
de plomb composition moins 5%7.

Tuyaux de renvoi en font et acces-
noires

Les escomptes sur les prix de la lis.e
sont: tuyaux légers, 6o0%; tuyaux moyens
et extra-forts, 6511, et accessoires légers,
inuyens et extra-forts, 7o%.

Tuyau en fer
Nous cotons, prix de la liste:

'4" oo pieds 6.oo
100 pieds 6.oo
100 Pieds 8.50o
100 pieds ii.5o

ii10 pieds 17.00
1~ ioo pieds 23.00
1Y « 00 pieds 27.50
2 100 pieds 37.00

2112 zoo pieds 58.50
3 100 pieds 76.50
à1 100 pieds zog.oo

35/2 ioo pieds 92.00
Tuyaux galvanisée

Nous ton- prix de liste:
ioo pieds 6.00

- 10 pieds 6.00
zoo pieds 8 5o

'X zoo pieds 11T.50
1 , oo pieds 17.00n

.1 Y4zoo pieds 23.00
l YÏ îoo pied s 27.50

2 100 pieds 37.00
2'2 t oo pieds ç8.50
3 100 Pieds 76A).r;
3 2 Too pieds 92.00

4 loo piedsio9. oo 22 à 24 G 3.75 3.45 3.75 3.45
Les escomptes sonit les suivants: 16-20 3.05 3.20 3.0)5 3.35
l'uvaux noirs: à pouce, et i pouce, 6j Les prix de la marque Cuiîet sont plu-

à 65 p.c.; i Pouce. 69 P.C.; 1 à 3 Pouces, tot à ia hausse.
74 p.c.; 31 à 4 Pouces, 72J P.C. Apollo

Tuyaux galvanisés: i et à pouce, 50 P, io oz2 Anglais 4.35
c.; i Pouce, 59 P.C.; à à 3 Pouces, 64 p.c.;- 28 G.=26 Anglais 4.10
3-113 à 4 Pouces, 62-1/3 P.C. -- -

2 pouces
21 pouces
3 Pouces
31 Pouces
4 pouces

Tuyaux en acier
100 pieds
100 pieds
100 pieds
100 pieds
100 pieds

9.60
12.25
13.30
15.55
19. do

Fer-blanc Charcoal
Nous cotons: z c. 14 x 20 4.65

Fer-blanc en feuilles
X. Extra par X et par cse 1.00

suivant qualité.
(Caisse de 112 feuilles, io8 lbs. net)

Au coke - Lydbrook ou égal
IC, 14 X 20, base bte 4.45

(Caisse de 112 feuilles, zo8 lbs. net)'
Au Charbon-Terne-Dean ou égal

I C. 20 à 28 .bte 7.40
tCaisse de 112 feuilles, 216 lbs. net)

(Caisse de 56o Ibo.)
«C. 14 x 6o. gauge 26 IL 0.07 0.071

Feuilles étamées
72 x 30 gauge 24, iOO Ibs. 8.50
72 x 30 gauge 26, 100 lbs. 9.00

Tôles galvanisées "Canada"
Nous cotons: 52 feuilles. $4.75; 6o

feuilles, $.5.oo
Tôles noires

Feuilles:
22 à 24

Tôles
Nns cotons à

Gorhalç
Best Reqt

28 4.40
26 G 4.20

galvanisées
la caisse:

Queens
Cornet Head

3.05 4.40
3.50 4.20

2.6
2.75
2.8

Fleur
de
Lis
4.20
3.95

d4 Ua. 3.00

i (J. 3.60
16 à 2oG.- 3-45

.ýiumiai ùi une caisse, a5c de plus par
îoo livres.

.ad Li. Américain équivaut à 26 G. An-
glais.
P'etite tôle 18 x 24 52 feuilles 4.45
l'ctilt tÔle 18 X 24 6o feuilles 4.70

* Soudure
L~e.s prix sont plus élevés de îc par Ilb.
Nous cotons: barre demi et demi,g-

rantie, 283/c; do., 25!/2C. "Wiping", métal
hour plombiers.

QUINCAILLERIE
Boulons et noix

Très ferme et à la hausse.
Nous~ cotons:

Bloulons à voitures Norway ($3.00) 50
et 1o P.C.

Boulons à voitures carrés ($2.4o) 6o et
10 P.C.

Boulons à voitures ($i.oo): grandeurs, I
et moindres. 6o et 1o P.c.; 7/16 et au-
dessus, 52Y/2 et 12'/2 P.C.

Boulons à machine, 1 lice et au-dessous
6;i et ici p.c.

BaIl 100 Ib. zz.2o
Boulons à machine, 7/16 pce et au-des-

sus, 6o p.c.
IRntllnn à lisse. I et plus petits, 6o et

62/2 p.c.
Boulons à lisse, 7/16 et plus gros, 50 et

123/2 P.C.
. Noix par bottes de zoo ibm.

Nous cotons:
Noix carrés 4C la Il. de la liste

CE QUI INSPIRE CONFIANCE ET AIDE A AUGMENTER VOS VENTES DE

q A1ýTQUCHES DOMIN~IONJ
C est de savoir que toute cartouche sans fumée, à balle, est char-
gée de poudre des premières marques du monde et est toujours ref roi.
die deux fois.
C'est la combinaison convenable de la poudre, de la bourre et de la
balle qui produit un équilibre parfait des qualités de tir de chaque
cartouche: c'est là ce qui assure la plus grande rapidité possible,
ainsi qu'un modèle précis, une grande force de pénétration et un
recul modéré.

DOMINION CARTRIDOE C00, Limited. Mnontréal, Po Q.
EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".
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Ilest
Avantageux.
de Vendre

Les V~is e
MoflinSenour
Ils sont soutenus par
la sorte de co opération
qui assure non seule-
ment de bonnes ventes
et de bons profits pour
lemnarchand, mais de la
satisfaction réelle à ses
clients. Laissez-nous
vous le prouver. .

MartinSenour
Company, .Umited.

MONTR BAL
HALl FAXi-

WINNIPEG.

Boulons à charrue, 55et 1o P.c.
La broche barbele est cotée $2.32pl

les ion livres à Montréal.
1 Crampes à clôtures

Fer poli$25
Fer galvanisé $25

Brochesï pour poulaillers
t x20 x30" 4.10
Ix30 x 3V 4.75
1X22 X24" 5.00
X 22 X30" 6.30
L'escompte est de 50 et io P.C. sur la

liste.
1X20 X24" 3.40
ix 22 x 36" 7.50

Broche galvanisée, etc.
Nous cotons:

No 9 les 100 Ibo. 2.30
No 12 les zoo Ibo. 2.45
No 13 les zoo Ibs. 2.55

Poli brûlé:
No ia les Ko. Ibo. 2.35
No o0à9 les ico Ibo. 2.35
No ii les zoo Ibo. 2.42
No 12 les 1oo lbo. 2.60
No 13 les 1oo Ibm. 2.70
No 14 les zoo lbo. 2.8o
No 15 les 100 ibu. 2.8.5
No 16 les zoo ibm. 3.00
prfflé, P. tuyaux zoo lbs. No 18 3.85
Rrûlé. P. tuyaux zoo lbs., No 19 4.70
Extra pour broche huilée, lac p. too lbs.

Broche à foin
L.a demande est faible.
Nnus cotons net:
Marché très ferme.
No I.3. $2.25: No 14, $2.3o, et No is,

$2.40. Broche à foin eni acier coupé de
longueur, eSCOMPte 25 P.C. sur la liste.

Plaques d'acier
!/2 pouce zoo livres. 2.40
3/16 pouce zoo livres 2.70

Zinc en feuille.
Le marché est ferme.
Nous cotons: $7.50 à $7.75 les 100 lbs.

Coudes pour tuyaux
Nous cotons à la doz.: coudes ronds

ordinaires 75 feuilles, $i.zo; 6o feuilles,
$1.3s, et polis, 6o feuilles, $î.6o.

Broche moustiquaire
Forte demande.
Nous cotons: broche noire. $i.ss par,

rruleau de 100 pieus.
Broquettes

Pour boites à fraises 75 et 121 P.C.
Pour boites à fromage 85 et 10 P.C.
A valises 8o et 121 P.C.
A tapis, bleues Sa P.C.
A tapis, étamées Sa et 15 P.
A tapis, en barils 40 P.c.
Coupées bleues, en doz. 75 et 121 P.C.
Coupées bleues et i pe-

santeur .60 P.
Sweeden. coupéès. bleues

et ornées. en doz. 75 p.c.
A chaussures. en doz. 50 P.C.
A chaussures. en uqts z lb. 6o et 10 -P.

Clous de broche
Nous cotons: $2.30 prix de base, f.o.b.,

Montréal.
Clous coupés

Nous cotons: prix de base, $2.6o f. o.
h.. Montréal.

Clous à chevoi
Nous cotons par boite: No 7. $2.00:

No 8. $2.75; No 9.j,$2.6o; No zo. $25.o
avec escompte de o p.c.

Fers à cheval
Nous cotons f.o.b.. à Montréal:

Neverslip crampons. I le cent 3.80

et plu et plus
-. - Nos Nol

granid petit
Fers ordinaires et

pesants, le qrt .3.90 4.15
Neverstip crampons 7/16, le cent 2.40
Neverslip crampons J, le cent 2.6o
Neverolip crampons 9/16, le cent 2.80
Neverslip crampons 5/z6, le cent 2.00

Neverslip crampons ï, le cent 2. ao
Fer à neige, le qrt 4.15 4.:0
New Light Pattern, le qrt 4.35 40
Fer "Toc Weight" No 1 à 4 0.75
Feahewegh No0 à 5.75
Fers assortis de plus d une grandeur au

baril, iac à 25c extra par baril
Chaines en fer

Très ferme,
On cote par zoo lbs.:

3/16 No 6 10.00
3/16 exact 5 8.50
3/16 ful s 7.00
i exact 3 6.50
i 6.so
5/16 4.40

7/16 38
à 3.70
9/16 3.60

I 3.40
I 3.30
I 3.30
I 3.30

* Vis àbois
Les escomptes à la liste s<

Tête plate, acier Bs îo
Têtte ronde, acier Sa Io
Tête plate, cuivre 75 10
Tête ronde, cuivre 70 10
Tète plate, bronze 70 10
Tête ronde, bronze 65 10

Fanaux
Nous cotons:

Wright No 3
Ordinaires
Dashboard C. B.
No 2

Peints, SOC extra par doz.
Tordeuses à linge

Nous cotons:

aey
E. Z. E.
Rapid
Paragon
Bicycle

Moins escompte de 2o P.C.
mande.

)nt de
et 71 P.C.
et 71 p.c
et 71 P.c.
et 71 P.C.
et 71 P.C.
iet 71 P.C.

8.50
4.75
9.00
7.00

loz. 47.75
doz. 52.75
doz. 56.25
doz. 51-75
doz. 46-75
doz. 54.00
doz. 60.50

Fore de-

Munitions
L'escompte sur les cartouches cana-

diennes est de 30 et io pour cent. La
demande est très active.

Plomb de chasse
Nous cotons net:

Ordinaire zoo Ibm. 10.oo
Chilled 100 Ibm. 10.-40
Buck and Seal ioo Ibo. io.8o

METAUX
Antimoine

Le marclé est sans changement, $9.75
à $Io.00.

Fonte
Nous cotons:

Carron Soft
Clarence NO 3

Fer en barre
Faible.
Nous cotons:

Fer marchand
Fer forgé

24.50
22.00

base ion Ibm. 2.15
base 1oo lbs. 2.30
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ber liai base ioe Ibo. 2.4u
tecr puur fera à cheval

base 100 Ibo. 2.4o
i'euillârd mince it à 2 pca base 3.2o
Ieuîll*rd épais No îo base 2.25

1 Acier en barre
Faible.
ïNuub cotons net, 3o jours:

Acier doux base îoo Ibs. 0.00 2.25
Acier à rivets base 100 Ibs. 2.10 2.35
Acier à lisse base ioo lbs. 0.00 2.25
Acier à bandage base 100 Iba. 0.00 2 .25
Acier à machine base io Ibo. 0.00 2.25
Acier à pince base ioo lbs. 0.00 2.95
Acier à ressorts base io0 IbS. 2.75 3.10

Cuivre en lingots
Le marché est faible.
Nous cotons: $17.75 à $18-00 les 100

lbs. Le cuivre en feuilles est coté à 27c
la livre.

Etain en lingots
Nous cotons: $47.00 à $47.50 le

livres.
Ce métal se fait de plus en plus

sur les marchés primaires et les
ditions diminuent.

PXomb en lingots
Plus fort: $5.75 à $s.8s.,Rare.

Zinc en lingots
La demande est faible.
Nous cotons: $6.25 à $6.5o les il

vres.
HUILES. PEINTURES ET

TRERIE
Huile de lin

Forte demande et prix fermes.
Nous cotions au gallon, prix nets:

le bouillie 65c, huile crue 62c.
Huile de loup-marin

Nous cotons au gallon:
Huile extra raffinée

Essence de térébenthine
Ferme.
Nous cotons 67c le gallon par qua

de 5 gallons et 72c le gallon par b-ý
Blanc de plomb

Forte demande.
Blanc de plomb pur
Blanc de plomb No i
Blanc de plomb NO 2

Blanîc de plomb NO 3~
bitic de Plulu> NO 4

Pitch
âous Cutons.

1 juudron pur, 100 Ibo.
t.zuuclron liquide, bri

Peintures préparé*u
Notis cotons.

Gallon
liemi-gallon
Ljuart, le gallon
rl.f buites de i Ilb.

Verres à Vitres

0.70
0.00

6.95 Papier à tapis, les 100 lb.. 0.00
6.75 l'a&ilr a cuuv., roui., 2 plis 0.00

Papier à cOuv., roui., 3 Plis 0.00
Papier burprise, roui., 15 Ibo. 0.00

0.80 hrir cuit)N 84
4.00 Canèe cult>N 4

il pouce
il pouce
d pouces

1.45 1.90 1'13, 3ti cditi
1.50 1.95
1-55 1.75
0.10 0.11

Les prix sont très fermes. Forte de-
mande.

N ous cotons. Star, au-dessous de ab
poucesà uni: 5o Pieds, $1.5; îoo pieds,
M-340; 20 i 4u, 5o pieds, $2.oo; 100 pieds,
U-.00; 41 à 50, 100 pieds, Uoo; 51 à 6%0
auu pieds, $4.25; 61 à 70, 100 pieds, $4.5o;
7à a 80, loo pieds, $5.oo.

Double Diamond, 100 pieds: o à 25,
$5.00; 26 à 40, $5.45; 41 à 50. $6.25; 51 à
"«). $6.75; (il à 70, $7.25; 71 à 8o, $12.s0;
81 à 5, $7.75; 56 à 90, $8550; 91 à 95,
$ 10.00.

Vert de Paris pur
Forte demande.

tai Î1, a pétrole 0.00
Druin de 50 à 100 Ibo. 0.00
Drum de a5 Ibs. 0.00
Boites de papier, 1 IL 0.00
Boites de i.r-blanc, i lb. 0.00
Boites papier, J lb. 0.00
Boites fer-blanc, f lb. o.00

Câbles
bui- Best Manilla

B3ritish Manilla
Sisal
Lathyarn simple

70C Lathyarn double
jute
Coton
Corde à châssis

et cordages
base lb. 0.00
base lb. 0.00
base lb. 0.00
base lb. 0.00
base lb. 0.00
base IL 0.00
-base- lb.-o.oo-
base lb. 0.00

0.19
0.201
o. Zo
O. aa
0.231
0.241
o. asi

0.17
0.13
0.12

0. 12
O. 121
0.11

025

0.34

Papiers de Constuion
~*A~ Très ferme.

Nous cotons:
jaune et noir, pesant

8.25 jaune ordinaire, le rouleau
7.6o Noir ordinaire, le rouleau
7.4o Goudronné, les 100 Ibs.

0.00 i.8o
0.00 0.35
0.00 0.43
0.00 2.25

2à puces,

1 pouce

it pouce
it pouce
Il pouces
21 pouces
21 pouces
2* pouces
31 Pouces
31 Pouces

4 Pouces
Même escompte que pour

charnières d'acier poli.

FERRAILLES

Cuivree fort et fil de cuivre
Cuivre mince et fonds en

cuivre
Laiton rouge fort
Laiton jaune fortc
Laiton mince
Plombc
Zinc

Fer forgé Noi
Fer fondu et débris de

machines No i
Plaques de poêle
Fontes et aciers malléables
Pièces d'acier

Vieilles claques
PLATRE

0
0
0

2.6o
0. 75
0.95

0- 40

Plâtre mêlé de sable, f.o.b., au char 5.50
Plâtre dur (Hard Wall), f. o. b., 2o

tonnes et p lus 10.50
Plâtre pur (Plaster Paris). en ba-

rils, sur char, 2.10

ILes Poignées "Uiversal" pour fers à RepasserI
tous les autres genres deLa pogne.Universal", pour fers à repasser, est différente de

poignées pour fers à repasser de Mme Pott.
La base en acier ne se brisera pas.
La poignée en bois émaillé est fabriquée avec du bois à grain

serré et s'adapte bien à la main.
Ces poignées ont toutes les bonnes cara ctéristiques des autres et

un certain nombre d'avantages distinctifs ;
Le ressort en acier, roulé en anneau, est un ressort dans toute

l'acception du terme. Il ne perdra pas sa trempe par suite de la cha-
leur-et un usa ge constant ne l'affectera en aucune manière.

Si votre fournisseur en gros ne peut pas vous livrer la poignée
"Universal", écrivez-nous pour avoir tous renseignements.

FA1DRIQUtME PAR

Taylor.@Forbes Companys Limited.
246 Rue CRAIO OUEST, MONTREALs Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COURANT".
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o.67
0.75
0.81

2.*10
0.92
1.07
1.30

0.32
0.37
0.48
0.59
0.07
0.76
0.81
0.95
1.07
1.49
2.12

toutes les

La lb.
).00 0.11

1.00 0.09
>.00 0.10
1.00 o.aS
1.00 o.o6
î.Oài o.021
1.00 0.03
La tunne

1.00 12.50

1.00 16.oo
1.00 12.50
1.00 9.00
1.00 5.00

La lb.
1.00 0.00
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LA CONSTRUCTION
D urant la semaine terminée le 8 no-

vemlbre. la ville a émis 63 permis de
construire au coût total de $344,555. pour
les nîouvelles constructions, et de $25.-
46.; pour les réparations.

l'es chiffres ci-dessous en indiquent la
répartition î>ar <quartier et donnent l
cout appJroximiatif (le chaque construlc-
tion, mloins les détails <les permîis au-
dessous5 (le $i ,000.

Quartier.

I )eloriiiiier............- -
Notre-Damue (le C ràces
Laurier........

Ro<st'iu<>nt......
Stv-Marie .. ........
St -( ;brit'.......
Hochelaga......
Bordeaux.......
P'apineau.......
St-Jacques......
Sï-Henri.......
Mont- Royal......
St-l'aul........
Emlard........
Si-L.aurent .... ......
St-lIean-liap)tiste .

St- Loui........
ste-Al\nt.......
St-(eorges......

Total........

Montant..

$ 3.300
29,.S20

5.00

! . 3,303

* . 4,840

187.000

4.000

* 120

1 . . '75

10,000
2.200

30
... 1.100

2,000
8,400

$370,020

Nouveaux Pertmis.
Rue Delorimier, quartier Delorimier;

3 nmaisons, 9 logements, 3 étages, 3c clas-
se; coût proh.. $8.ooo. Propriétaire, AIf.
Pelletier. 1674 Bordeaux.

Rue Gilford, quartier Delorirnlier; i
maison. i logements, 3 étages, 3e classe;
coût pro>., $3,500. Propriétaire, Ls.
Beauregard. 316 Gilford.

Av'enue Melrose. quartier Notre-Darne
(le Grâces; i maison, -, logements, 2 éta-
ges, 3c classe; coût )rol)., $3,500. Pro-
priétaire. E. H. Madore. 2562 Notre-
D)ame Ouest.

Quartier Laurier, coût prob.. $q;oo.Avenue Western, quartier Notre-Darne
(le Grac-es; L miaison, i logement, 1 éta-
ge, 3e classe, coût prob.. $i.000. Pro-
priétaire. 1). Lyall & Son, Transporta-
tio)n Bildg.

Rue Iloyer. quartier St-I)enis; i mai-
son. ; logements. 3 étages. 3Y classe;
coot ziroh.. $3.200. Propriétaire. J. A.
Galo'1ner. 2399 Boyer.

Huitième Avenue, quartier Roseniont;
2 maisons, 6 logements. 3 étages. 3e clas-
se; coût îrob.. $6,ooo. Propriétaires. Tru-
deau et Laframboise. 182 Ste-Catherine
1 st.

Neuvième Avenue, quartier Rosemont;
2 niaisons. 6 logements. 3 étages. 3e clas-
se: coùt proh.. sso Propriétaire. J. E.
Robin, .58o Neuvième Avenue, Rosemont.

Rue Alma, quartier Laurier; i maison,
5logements. 3 étages. 3e classe;' coùt

prob., $3.000. Propriétaire, A. Lévesque,

38 Boyer.
Rue Anîity. quartier Ste-Marie; i han-

gar, i étage. 3e classe; coût prob., $4.800.
Propriétaire, Commission Scolaire Ca-
tholique de Montréal, 85 Ste-Catherine
Ouest.

Rue Chanmbord. quartier St-Denis; 2
nmaisons, 6 logements, 2 étages, 3e clas-
se; coût proh.. $4.000. Propriétaire, Pla-
cide l'renette, 3o6 Bréboeuf.

Cinquième Avenue, quartier Rose-
mont; 1 mîaison. ; logenments. 3 étages,
3e classe; cout prob., $4.000. Propriétai-
re. J. Champagne. 420o Deuxième Avenue.
ltosenioîit.

Rue Cartier. quartier Delorimier; i
miaison, 3 logements. 3 étages. Ye classe;
coût prob.. $3.200. Propriétaire, Jos. Pi-
card. 48o F'abre.

Rue Rozel. quartier St-Gahriel; 2 mai-
sons. 6 logemients. 3 étages. 3c classe;,
coût pWroh.. $7,000. Propriétaire, Wilfrid
Girard. 75 Shearer.

Rue Lespérance. quartier Hochelaga;
i bureau. i étage, 3e classe; coût prob.,
$î.îoo. Propriétaire, Dupuy & Lefebvre,
1777 Ontario Est.

Avenue Rickerdike. quartier Bordeaux;
i maison. i magasin, i logement, 2 éta-
ges. 3e classe; coût proh.. $2.500O. Pro-
priétaire. Frank A. WriPp, 2505 Mance.
- Rue Dorion. quartier Papineau, 2 mai-
sons. 8 logements. 3 étages, 3e casse;
coût proh.. $8.000. Propriétaire, Ferd.
Pepin. io6j Dorion.

lA uivrt

RAI LWA*
QUATRE TRAINS

EXPRESS
PAR JOUR

LA VOIE DOUBLE

Montréal et Toronto.
Aénagmenient supérieur. Wagon à compartiments "Club

au train de 1o h. 3o du soir.

L'Ilnternatlonal Llmlted"
Le Train le plus beau et le plus rapide du Canada
Montréal-Toronto-Chicago, à 9 h. du matin, tous les jours.

Montréal-Ottawa-
8 h. mitin 8 h. OS soir, tous les jours.
9 h. o1 matin, 4h. soir, excepté dimànche.

MontréaleQuébso
5h. mooke-LennoxvIlII

8 h. 0, matin, A h 15 soir, tous les jours.
et 4 hl. 16 soir, excepté le dimanche.

Montréal-Portland
8 h. oi matin, 8 h. 15 soir, tous les jours.*

Excursions de Colons
Billets aller et retour pour l'Ouest'du Canida, vià Clhi-

cago, chaque mardi, jusqu'au 28 octobre. Bone pour deux
mois.

BUREAUX DES BILLETS EN VILLE:
122 rue St-jacques Aug e St-F[RnÇnis-Xavter. Télî. Main 6905, Hôtel

Windsor ou gare Bonaventure.

n

VERNI1S

ZANZERI NE

EN ECRIVANT AUX ANNO NCk'URS, CITEZ "LE PRIX COURANT-.



NOUs vous offrons ce fusil simple, supérieur, pour gros gibier, à un très bas prix. Cest le moment de vous
en procurer un, calibre 11mim ou 43. 'Longueur totale, 39 poees ; longueur du canon 20 pouces.

, , Pesanteur 7 livres

C'est le véritable fusil de l'armée Allemande ("Mauser"), modèle 71, que nous avons transformé en fusil
de chasse. Aucun gibier n'est trop gros pour ce fusil. Il est très utilp pour la forêt, pour la ferme, ou tout
autre endroit giboyeux. Tout le mécanisme de la culasse est fait de fin acier à outils. Un levier de sûreté
barre le fusil, de façon à ce qu'il ne puisse faire feu et la culasse ne peut s'ouvrir que lorsque ce levier est
dégagé, ce qui garantit une sûreté absolue.

MCCILL CUTLERY COMPANY, REC STERED. Boîte PostaL. 580, Montréal, Canada.

Est-ce Que Vos Clients Sont Avertis
Des Avantages de la Peinture en Automne ?

Les beaux jours frais de septembre et d'octobre sont l'époque idéale pour peindre
et on obtient de meilleurs résultats que si ce travail était fait 'au printemps, quand
le soleil est ardent, qu'il y a des mouches et de la poussiere.
Faites bien valoir ce fait auprès de vos clients.
Faites leur remarquer aussi que

Les .Peintures et Vernis Préparés
DE JAMIESON

Marquep'
CROWN, ANCHOR,

ISLAND CITY & RAINBOW
donnent des résultats égaux aux meilleurs.
Ils sont vendus à un prix raisonnable et ils sont soutenus par notre réputation
et notre garantie.

On n'a jamais fabriqué de meilleure peinture.

R. C. JAMIESON & CO., LiMITE
ETAULIE EN 1858

MONTRE L 2.,VANCOUVER '
PROPRIETAIRES et DIRECTEUR

P. D. DODS & CO., Liraited.

La progression du Dominion ouvre un marché plus vaste et nos mar-
chandises sont les mieux établies dans leur ligne. C'est une bonne raison
pour tenir les

REGLES ET GALLONS DE MESURE

On les demandera. Ils donneront satisfaction. Ils sont faits au Canada
Il annonceront tout votre stock-

CATALOGUE SUR DEMANDE.

|IND5OR oNi:
EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".
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Fournaises 'à 'air chaud

"IDEAL OAK"
Construites eni tenant compte, comme il convient, du style

et'des propostions. Recouvertes d'une forte épaisseur de bon
nickel et fini par les ouvriers les plus experts.

Elles ont une très longue durée, toutes leurs parties
étant faites des meilleurs'natériaux. La monture_ extérieure
est en acier poli doublé de tôle.

Le Foyer est lourd et, étant perpendiculaire, il offre la sur-
face de grille la plus grande possiîble.

Principales Caraotérlatlques
Etonnante wudiation de chaleur. Grande surface de grille.
Brûle toutes sorte. de combustibiles _, Fabriqué en trois

grandeurs.
Foyer en brique ou e4- fer. Grande porte et grand récipient

pour lei cendres.

E crivez pour avoir les prix et une description complète.

Record Fo e dry and -Machinie Co@
17, rue Miii, Montréal.

MONCTON, N. B.

Sherbrooke-Est-La Banque Royale a ouvert une succur-
sale en cette ville.

Granby-Exnos et Exnos, dissolution, fruits, etc.
Montréal-Beauchamp, Alex., Duhamel et Beaulieu, cura-

teurs, met cerie pour hommes, etc.
Montréal-Brodeur Co, Ltd, dommages partiels par le

feu, assurances, poterie en gros et détail.
M-ontréal-Mme P. E. Cartier & Cie, actif vendu

octobre.
Montréal-Eden Cigar Store, dissolution, W.

continue sous la même raison sociale.
Montréal-Excel Mfg. Co. Ltd., vente le 4 novembre.
Montréal-Fashion Dress and Waist Co., Ltd., vente le

V1 octobre.
Montréal-Forgues Philias, dommages par le feu, assu-

rances, charbon, bois, foin, etc.
Montréal-Fortier Isidore, actif vendu le 29 octobre,

nouveautés.
Montréal-GilI, Edwin & Cie, dommages partiels par le

feu, agents de manufactures et importateurs.
Montréal-Longpré Afphonse, dissolution, cigares,
Montréal-Paquet J. E., compromis, tailleur, etr
Montréal-Patterson C, A., stock vendu, épicer
Montréal-Ross W. J., dissolution, Ernest Gloi

tinue.sous la même raison sociale, coiffeur.I
Montréal-Royal Bag Co., dissolution, succes

ver Bag CO.
Montréal. St. Denis Gas and Electric -o

semblée des créanciers le i octobre.
Montréal-Tessier & Lsineau,. digsolt
Miontréal-Thibodeau Albert, demande de

trepren eur.
QJuébec-Miss Valeda C!artre, stock end. nag

feu., couvert en partie par les assurances, mod...
Québec-Quebec Wool .Mattress Mfg. Co.,

gno.r, curateur.
Q7u-èbec-Thivierge Arthur, stock endomn .

feu, partiellement couvert par tes assurances,
St-Romuald d'Etchemin-Bergman N., J.

nommé curateur, nouveautés, etc.
Richmond-Girard Alpb. obtient un délai, epicier, etc;.
Sberbrooke-Sherbrooke Knitting Works, actif à vendre

le 24 octobre.
St-Laurent-Bouliane & Jalbert Ltd., F. X. Bilodeau, li-

quidateur.
St-Maurice-Thibodeau Frank. décédé, M. G.

Renseign"ements Commerciaux

Exécutions
Défendeur Demandeur Montant

Montréal. Beaulieu, A.-L4rivière Inc. .. ...... $ 193ý
-Montréal. Bertrand, A.-Ogilvie Flour Mill$ Co. 3581
Montréal. Bourcier, P. R-G. Gagnon.......358
Montréal. Bourcier, Jos.-M. Longtin........140
Montréal. Bullaro, T. C.-The King.........a6.
Montréal. Cohen Barnet et ai. -Monuc~al Puiblic

Service Corporation..........316
Montréal. DeLaval, D. M.-J. E. Lalonde......251
Montréal. Desrochers, C.-B. Lefebvre.......
Mpntréal. Dubuque, H.-A. Mahed........227
Montréal. Frank, 1.-A. Lacasse et al........170
Montréal. Freedman, S.--R. Choquette.......178
Montréal. Gauthier, T.-R. H. Larin........280
Mon*réal. Le Pensée, Aug.-G. A. Merson........ ,o
Montréal. Lépine, Eýbj S. Trempe....... 216
Montréal. Maillet, 1.-La Presse .. . . 341
Montréal. Marrasay Martin-The King.......216
Montréal. Mississquoi Laufz Corporation-William

& Wilson Ltd.............
Montréal. Potlier, A. E.-G. Bélanger........139
Montréal. Quienty H.-J. Phaneuf.........27&
Montréal. Rad, L. - M. Carrier Co.........370G
Montréal. Riopel, Noêl-Hudon, Hébert Co.....132
Montréal. Stavrosez, M.-A. Vrondanis . .. .. 205
Montreal. Thibodeau, A.-De fi. Hamnel et vir .. 132-
Montréal. Tompkins, B.-). Gariépy.........6v
St-Jean. Moreau De Marie J. et vir. -S. P. de C.

District Ibeville...........4.

Changements commerciaux
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EN STOCK ET A. ARRIVER

FRUITS SECS, .Récolte
RAISINS DE CORINTHIE

Caissess de 36 pqts. 1 livre. En vrac de 25 et 50 lbs.

1913

RAISINS DE VALENCE
4 couronnes Layer 28 lbs. F. O. S. btes 28 lbs.
Finest Selected btes 7. 1 4, 28 livres.

RAISINS SULTANA (Nettoyés)
Caisses 35 pqts. 1 lb. En vrac 25 et 50. lbs.

~AISINS DE TABLE ""MALAGA"
LUSTER PRINGESS DUCHESS COUNTESS

En bets de 20 paquets de 1 lb. En vrac de 51/ et 22 livres.

RAISINS MUSCATEL DE CALIFORNIE
2, 3, 4, couronnes 36 paquet i 1lb. et 45 paquets I12 oz. En vrac 5

PRUNES DE CALIFORNIE DE D'OREGON
6 de 40 50 à 90 100 en btes de 2 5 livres.

DATTES "'GOLDEN HALLOWEE"
Caisses 30 paqu ets 1IL lb. En vrac boites 60 Ibs.

Figues 'Camel Brand'
,,LAYER" 4, 6, 7 couronnes en bles 1 O lbs.
"UMBRELLA" 8 couronnes en btes. 10 lbs.

"GLOVE BOX" En 16 oz.
"NATURAL' En 60 lbs. Bags.

FRUITS EVAPORES
POMMES (l 912-I1'913) en btes 25 et 50 livres.
POIRES en bies 25 livres
PECHES et ABRICOTS en btes 25 livres.

PEELS ( Pelures) Or ange, Citron, Citronnelle en btes 7 lbs.
Coupées Marque "Dinbola' c s 240 pqts V2 lb et 1 20 pqts 1 lb.
AMANDES de Grenoble et de Valence en bies 28 lbs et 55 lbs

NOIX Terragone, Brésil, Filberts, Grenobles-marbots, Pecans)

PEANUTS "Coon" "C" "Bon ion" Vertes et rotbes.

.1 i J uqqu'à ce (lue l'échaiigî' Main soit n'îis en smervii., rnus vous plîions (le
comuiquer vos commandes ou tout#' inf ormnation par' dééhn i-' 8 lirs
A. M. à fi lieures-P. M.

ESI 4787--
jr' e

EMPRESS c]

lbs.

ORTE, MARTIN, LIMITLBE, -568, St-PauI, Montréal.
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Nt' 411 - Ners;atre J<talon -Xlisi
rit cuit.-rour vî.idre àâ ,,.

Exposez un attr
et ayez votre
4k~Cottpretie.'-\ot:, bien que le Rasoir (le Sûrqté Gillette est la meilleure spécialité, pour Noê>&,

(le votre isiayasiuii Il e%t joli, pmatiquu. connuit partout comme le meilleur - et se \end au prix
titi les gens veiilt nt payer. Laissei- le bien en évidence à partir (le maintenant jusqu*â NovI t

ii ofits seronit pilus satisfaisants.
Voici uti assortimîent qlui conivient assez bien à un niagaii (le grandeur niodérée

i No. .16o-Nécesairt Ftaloui, étui eii cuir à grain \"eau ',arini, Rasoir Triple l'laqué
Argent. Pour vend<re .1.................... .................... ..... ...... 15500

-No. 46011 -Nécessaire Etalon, l:tui eii Nétal Triple Plaqué Nickel, Rasoir Triple Pla-
qu( Argent Pour vendlre à ................................................ $J5.00

i -No. soS-F~orni:tt (le poche, étui en l'eau de Vache Noire - Rasoir Triple Plaqué Ar.
genit. Pour v.enîdre à........................................... .... $o0

i -No. o>)-Nécessaire à combinaison ( Rasoir Triple P'laqué Argent, 12 lames, Blaireau
et savun à barbe de G lette) ddnts titi étui à grain Veau Marin. Pour vendre à . ... $75

iNo. 461-Néceýsaire à combhina:ison Raksoir Triiîde Plaqulé Argent, 12 lames, Blaireau
et savon à barbe, de Gillette îlait% tt étui à gr titi M.uroquîin. Pour venîdre à ... $6,5o

-- No. su3-Foriiiat de poche - Etui eni miétal - Rasoir Triple P'laqué Argent. Pour
vendre à ............. ........ $5.00

*i Boit e e ii ca.rton contena.pt -i nécessaire,- <le i12 lnmes, à vendre, le Nécessaire à ... $i (0

(ii i Boite cil Carton Cuîîltcîîiîlt 2o îî(cessairesdîe 6 laines, pour ýendre, le Néces-aî re à os)

N .attenidez laîý lue la saisont (le \ ente batte sort plel t: coilînîaiîîlei, votre A5;ortînîieiît fle
Noia injtenanuît et -îVez prut à faire T( )TFrE LES AFFlAIRES. A' c (liaque assortimient.
non,1 v. ius eniverron., titi approvis:.innemient îd'Adjuva nts dle V ente,. v comîpris notre N ouvel le

l iee l'resco, (les 1aillassotis ornéts île pièces de monnaie de, nege i Cuer tîe

b circuilaire,; pohur eiii o.\er îIîr la po'ste, si voit, et] désirez.

Gillette .Satety Razor Co., of Canada, Limited
Bureaux et Manufacture Le Nouvel Edifice Cloette, Montréal, P. Q.

U No. 00- Nécesbaire comn:Ii.iývf. NO 4" -Ncý.saae îoui.îiaisuit - f, o i 3 Nok u oh ,uie

Eti en cuir.-Potir vendre à ~* Htiîeîîcîir.-Ilour vendre ; $6.oû. métal -roto, vendre àSs5.oc.

No el metai. Indeittuctit,Ie".
fleur vend re à

aiyant assortiment Gillette cuir, -P~our vendre àt 15oo

bonne part des ventes de Noël !

Nt o 4o.


