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ETOFFES A ROBES

Prétes pour le Réassortiment du Printemps

QUELQUES-UNES DES LIGNES POPULAIRES :
Rayures Fines (hair line) de Priestley, Des plus désirables pour costumes de printemps,
Serges de Priestley, Les valeurs de Priestley sont sans égales.

\
iz

Ala pour costumes et manteaux.
N q‘u% et tous les styles’

Voiles de Priestley.

Carreautés Shepherd’s de Priestley. i 4 A G
T femmes désiren! noir et couleurs. e pour robes
o“::ntl:n um-u&h;m*.t de printemps. Les nuances des Voiles de
gnes sont satisfaisantes. Priestley ne passent pas.

Vignettes pour la publicité des magasins de détail fournies
gratuitement avec plaisir.

Seuls Agents pour les Etoffes 2 Robes M

Greenshlelds Limited,

MONTREAL
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“es Vetements Pullan ”
sont faits pour s’ajuster
et se vendre.

COSTUMES
$10.00 a $25.00

MANTEAUX
$3.75 2 $17.50

Procurez-vous quel-
ques échantillons des
Nouveaux Costumes

“ Les Vétements Pullan ™
augmenteront vos
ventes.

JUPES
$3.00 a $9.50

MANTEAUX
pour |ﬂ l\llllﬂ’

$5.50 4 $15.00

pour Paques.

Suggestion pour les Mar-
chands des petites villes

Achetez un assortiment d’Echantillons,
consistant en

Un Costume de $10.00 se vendant . . . $15.00
Un Costume de $11.00 se vendant . . . 16.50
Un Manteau de $3.75 se vendant . . . . 5.50
Un Manteau pour la pluie, de $5.50 se ven-

BR & s+ % % % 4 S % AR bE A .00
Une Jupe de $3.50 se vendant . . . . . 5.00

Dépense, $33.75. Profit, $16.25.

Partout les marchands profitent de cette
offre.

Catalogue de 30 pages pour vous aider a 5 -
vendre les * Vétements Pullan.” (M ‘

Procurez-vous des échantillons ae Véte-
ments & Prix Populaires.

288
Costume strictement tailleur,
doublé de soie sergée,

$10.00

Demandez un échantillon.

M. PULLAN & SONS

COIN DES RUES BAY ET WELLINGTON

Costume Tailleur, genre mas-
culin, doublé de soie sergée,

$11.50

Demandez un échantillon.

NOUVEAUX MANTEAUX SAC AVEC COLLET

$9.00, $10.00, $12.00

BATISSE PULLAN ETABLIS EN 1902

Toronto, Canada.
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ARRETEZ-VOUS 1
| REGARDEZ ! |
| ECOUTEZ ! !

Aux Acheteurs Tardifs :

Si vous désirez acheter des marchandises
de la plus haute qualité aux prix les
plus bas, il vous sera profitable de voir
notre assortiment de . . .

Chemises d’Eté pour
parties de campagne
et Faux-Cols moux.

Soyez prudent et faites une commande de bonne heure.
Si notre Voyageur ne va pas vous voir, envoyez une carte postale a

MATTHEWS, TOWERS & (0,

MONTREAL

MERGERIES POUR HOMMES EXCLUSIVEMENT
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LA FERMETURE A BONNE HEURE
Nouvelle revendication

Les Commis-Marchands ont obtenu la
fermeture des magasins de Montréal, i sept
denx par semaine,
contentent, mais quelques

hieures du soir, jours
Beancoup s'en
smmis avides de  popularité, demandent
lavantage.

Le Prix Courant”, dés le vote du régle-
ordonnant la

jenre, les mer

ment

bonne
edi et jendi soir, avait pré-
11 fandrait maintenant un

fermeture a

Vit ce qui arrive

troisieme soir libre, sans compter le demi
e

Admettons que commis et patrons s'en-

par semaine

tendent sur ce troisieme soir de liberté par
wmaine, nows n'aurions pas longtemps i
attendre une nonvelle  demande pour un
de  fermeture, et ensuite,
pour un cinguicme, ear ceux qui ménent
rette n‘ont  qu'un but v

quatriéme  soir

campagne

colui d'avoir tonjours Teur nom en védette
commis, celui de faire parler
denx comme libirateurs du joug qui pése
anr Vemployé, Ft quand on peut se pro-
clamer libérateur, on peut aussi avoir quel-
it

parmi les

ambition

Disons de suite que le  patitionnement
pour un troisicme jour de fermeture par
semaine, qui se fait actuellement dans les
magasins, n'est pas organisé par le “Cercle
des Commis-Epiciers de 1'Union S-Pierre”
dont les membres, comme nous l'avons dit,

loin de chercher a soulever des question sur
lesquelles  ils pourraient se trouver en di-

saccord avee leurs patrons, désirent vivre
en harmonie compléte avee eux.

Pour donner une idée du caractére de la
nouvelle  revendication de ceux qui vou-
draient mener et diriger dans leurs voies
les commis-marchands, nous dirons que ce
ne sont pas les commis  eux-mémes, ceux
qui travaillent derriére un comptoir qui
font la propagande, mais des individus qui
n'ont rien & faire, rien de commun avec les
employés de commerce dans ces questions.

On nous signale, en effet, un éudiant en
médecine qui se présenterait dans les ma
gasing pour faire signer la pétition dont
1é.

Nous ne pouvons pas croire que les com-

nous avons pa

mis-marchands soient assez aveugles pour
ne pas voir que guelques individus, unique
ment guidés par leur propre intérét, vou-
draient se servir d'eux pour créer entre eux
¢t leurs patrons du mécontentement et de
la mésintelligence.

Ces mémes  individus, nous affime-t-on,
joueraient un double jew, car tout en creu
sant un fossé qui séparerait patrons et em
ployés, ils s'emploieraient, d'un autre cité,
4 réunir dans une méme association, pa
trons et employés. C'est un comble!

LA RESPONSABILITE DE L'EN-
DOSSEUR D'UN BILLET
PROMISSOIRE

Un jugement qui interesse tous les com
mergants a4 été
juge sujet du défamt d'en
dossement d'un billet promissoire, dans un

rendu
Davidson an

récemment par le

cas de renouvellement,

R. avait donné en régleme

it dla S R, 8.
Company deux billets promissoires de cha
cun $200 qui furent renouvelés i dific
rentes reprises, Les premiers hillets avaient
¢ endossés par un nommé G qui n'endossa
pas les derniers, La Compagnie Payant
poursuivi pour se faire payer du montant
des billets, G

plaida qu'il ne devait rien
n'étant pas tenu au paicment des hillets qu'il
n

t pas endossés, les derniers hillets ne
portant pas sa signature,

Le juge n'accepta pas cette défense e,
en rendant sa décision, déclara que les bil
lets n'étant

pas preserits, Go dtait tenn (e

les payer, bien qu'il ne les eiit pas endossés,

car il n'y avait pas eu mutation de dette
Ainsi, d'aprés ce jugement [Nendosseur
d'un billet promissoire reste responsable du
paiement de ce billet quand il a été renou-
velé, méme,

I'endosseur n'a pas apposé sa

signature an renouvellement, alors qu'il n'y
a pas mutation de dette et tant que le billet
west pas preserit

Lendossenr d'un hillet ne

jugement, espérer e

premier pent

done, en vertn de e

gager sa responsabilite par son simple refus
dendosser un billet qui serait e renouvell
ment d'un billet impaye

Ponr Cviter toute surprise désagréable en

ces maticres, il n'y a guun senl moyen, ¢'e

de refuser impitoyablement toute signature

de compla

ance

LE COLPORTAGE

Une des plaies du commerce des cam
pagnes est le colportage et il était bien
naturel qu'a la Convention Provinciale
de V'Association des Marel
leurs du Can
question

la on

s'oceuy
Une résolution & ce

¢1e présentee et adoptée, la voici

“Cette Convention désire exprimer I'o
pinion que les Marchands Detailleurs de
la Provinee de Quehee
souffrir d'une concurrence deloy
part des colportenrs qui voyagent de mu
nicipalite en municipalité, ne contribuant
en ancune manicre an maintien de ces
municipalités et n'offrant pas an public
les memes garanties d’honnéteté en ce
qui concerne la qualité de la marchandi
se, et demande gue le Burean Provincial
soit requis de farre les démarches neéces
saires aupres du Gonvernement Provin
cial pour quil angmente le prix de la L
cence de ces colportenrs; qu'une campa
gne d'éducation  soit _entreprise aupres
des conseillers des différentes municipa
lités en voe d'imposer une taxe dans cha-
gque municipalite et que on attire 1'at
tention des marchands des villes et des
villages en vue de faire observer la
des Licences de la Province de Quéhec

1 n'est nullement exageré de dire que
la concurrence que les colporteurs font

aux marchands des campagnes qu'ils par

courent est une concurrence  déloyale
on peut
affirmer d'une maniére génerale que les
colporteurs manquent de cette qualite

C'est manqguer de

Comme honnéteté commerciale,

iscience et, par con-
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séquent d'honnéteté, que de demander @

un achetenr dune marchandise un prix

trois on quatre fois plus ¢leve gu'elle ne

vaut, afin de potvoir au besoin baisser

SUr ce prix ¢t de passer pour vendre bon

marche

Trop de gens dans nos campagnes ot
meme dans Jes villes s'imaginent faire
une bonne atfaire chague fois gu'ils ob

tennent une diminution sur le prix gqui

d'abard. 1
I'acheteur de

leur avant é1é demande tom

semble, au contraire, qu

veart se faire cette reflexion gque, sioon

lui & demandé un prix phis ¢levé que ne
vaut  récllement la marchandise, ¢'est
qu'on avait Pintention de le tromper: i
Facheteur n'avait pas discute le prix et
payé celui qui lui était demandé, le col

porteur Faurait cmpoché sans serupule

Clest un argument gque ne peayvent man

quer de faire valoir contre les eolpe

tenrs les marchands qui n'ont qu'un seul
prix, cest-dadive quiovendent a prix fixe

Les marchands peuvent également fai
re valoir dans leurs villages que les col
porteurs qui ne contribuent en rien au
développement et a la richesse de la mu

nicipalite,

CIMPOrtent au contraire ave
eux une partie de Vargent qui devrait
rester et circuler dans le village an pro

fit de la

Quant a la qualite de la

commmmante

marchandise

les gens de la campagne ont éte si son

vent trompés par les colportenrs guon
so demande parfois comment ces colpor

tenrs tronvent encore le moyen de ven

dre dans des localités on ils se sont o

pendant acquis une triste renommee

wls des

Les march

CAmpagnes  peu
vent bheaucoup pour en finir, autant gu'il
est possible, avee
tage. sy

ments qu'ils

cette | du colpor

it ogu'a faire valoir les argu

viennent de lire contre le

mal dont ils se plaigent et en ajounter

d'autres qu'ils trouvéront aisement

UNE GARANTIE DE PROFIT

Les
ments
“Stanfield’s”
Section
Nonveautes de
connaitre  les  dispositions
doptées pour
contre
Jes prix

La Stanficld’s Limited a fixe les prix
auxquels les détailleurs devront vendre

manufacturiers  des  sons-véte

irrétrécissables  de  la  marque
ont corit an Président de la
Marchands-Détaillenrs  de

Montréal, pour lui faire
ont

des

av'ils
protéger les marchands

cenx qui ont coutume de couper

leurs sous-vétements et elle a décidé de
ne vendre les produits de sa fabrication
gqu'aux marchands qui s'engageront a ne
pas vendre an-dessous des prix fixés et
qui tiendront lenr engagement,

Les marchands  détailleurs  devraient
manufacturiers
garantissant de

un minimum de profit légi-

toujours encourager les
qui les protégent en leur
cette maniere

time sur leurs ventes,
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LES SOCIETES COOPERATIVES
AGRICOLES

On sait qu'en veitu des lois provin

reproduites aux  Statuts

Provinee de Québee, 190

iales
Refondus de la
des Sociétés Co-
operatives Agricoles peuvent étre autorisées
et fondées dans toute municipalité on pi
roisse de la province et

que toute société
semblable doit compter  vingt-cing mem
bres au moins.

Il existe de ces Societé Agricoles et les
marchands des campagnes voudraient bien
que les articles des Statuts Refondus con-
cornant ces socictés soient amendés de ma
nicre & specifier clairement les droits qu'ont
les cultivateurs en vertu de leur forma

won
en Socidtés Coopératives Agricoles qui, en
aneune manicre ne peuvent former
convert de

sous le
Socictés  Coopératives—de  vé
ritables Socictés Commerciales

11 suffit de lire Varticle 1971 qui définit
les pouvoirs Sociétés  Coopératives
Agricoles pour se convainere qu'il peat don-
ner liew par son ambiguité méme a linter-
pretation la plus large et la plus erronée

des

1971, Le ministre de Vagriculture peut
autoniser dans toute mumcipalité on pa
rosse de la provinee, la formation d'une
Société ayant pour but 'un ou plusieurs
des objets ou tous les objets suivants:
L'amehoration et le développement de
l'agriculture ou de I'une ou de quelques-
unes de ses branches, la tabrication du
beurre ou du fromage, ou des deux, I'a
chat et la vente d'ammaux, d'instruments
d agriculture, dengrars commerciaux et
d'autres objets utiles a la classe agrico
le, l'achat, la conservation, la transtor
formation et la vente de produits agn-
coles, sous le nom que les fondateurs
choisiront, pourvu que, dans l'ensembl
tel nom ne puisse étre confondy avec
celm d'une autre société existante,

Ces Sociétés Coopératives n'ont pas man-
qué de mettre & profit le manque de pré-
cision dans les termes de l'article ci-dessus :
“D'autres objets utiles a la classe agricole!”
Mais tout nous est utile, se sont dit les cul-
tivatenrs : les vétements, les chaussures, les
articles d'épicerie, de ferronnerie, etc., tout,
absolument tout. Tls ont formé des dépots,
véritables magasins généraux, ol I'on tron
ve tout ce qui sert a la nourriture et qui
n'est pas produit sur la ferme, tout ce qui
sert & se vétir et qui a été acheté en gros,
a la ville, de méme que tous les articles de
ferronnerie et de quincaillerie,

Voila done des sociétés qui n'étant pas

des sociétés  commerciales, font acte de
commerce et ne tombent pas sous le coup
des Tois qui régissent les Sociétés Commer
es.
11 suffit de 25 membres ayant chacun une
tion de dix piastres payables par verse-
ments annuels d'une piastre pour former
une de ces sociétés comme celle dont nous
nous  oc moment.  On voit
combien il est facile de former une de ces
sociétés et en méme temps le degré de res
ponsabilité qu'elles ont,

pons en ce

L'article 1973 dit, en effet
cicte la natur
tions, la responsabilit¢ de
achionnarres

Chague s

est de dune société par ;
ses membres
éant limitée au

leurs mises respectives,”

montant

Ainsi, aun besoin, on peut fonder une
ritable avee §2

capital, pourvu gqu'on réunisse vingt-ci

Socicté Commerciale

actionnaires sons le convert d'une Soci
1E Conpeérativg

11 suffit de signaler le fait pour dire g
jamais Vintention du K

permettre

wislateur n'a é

anx  cnltivatenrs  autor

mr des tin
du commerce an

sassocier agri

detriment

oles, de fair
conme
gants, sans payer les taxes ausquelles e
derniers sont tenus et en dopit des lois o

des

gissant les Socictés Commerciales propre
ment dites
I1 est done urgent qu'un texte moins am
bigu limite exactement les pouvoirs et les
droits des Socidtés Coopiratives Agricole
Ces sociétes, si elles ne tenaient compte gue
dela lettre de la 1oi, comme elles le font pour
leurs opérations commerciales, pourraient,
l'ale

pas

au besoin, fabriguer de )l avee leurs

grains e sont-elles autorisees

a  transformer  leurs

distiller  1¢

produits?  Or

gram ¢est transformer

un  produit agricole. 11 anrait  done

e hon de dire cultiva

1
cool, comme il est nécessaire que la loi leur

teurs associés ne peavent produire de '

interdise de se livrer & des opérations com

merciales en  concurrence

avee les mar

chands et les Sociétés Commerciales,

POURQUOI CERTAINS HOMMES
D'AFFAIRES NE REUSSISSENT
PAS

Certains hommes d'affaires ne réussis

sent pas parce qgu'il chez enx

cette capacité indispensable an sucees,

mangue

necessaire dans chagque carricre particn
On pourrait ces hom
mes & une roue qui serait parfaite si elle
n'avait au bord une petite
fant remédier & ce qui manque.

liere. comparer
cassure, ]l
11 faut
arrondir la roue, cest-dedire perfection
ner 'organisation commerciale en s'en
tonrant d’hommes ayant la capacité spé
ciale désirée. Un homme d'affaires doit
étre capable de s'étudier. Pour réussir,
il faut que vous sachiez si vous pouvez,
micux qu'un autre, faire
chose particuliére. Si v
cu que vous ne le pouve

certaine

s étes convain-

pas, employez

wlqu'un pour la faire & votre place.
T

une

La plupart des hommes qui font fail-
lite en affaires ont agi en aveugles, lls
ne savaient pas la moitié du temps ce
qu'ils faisaient. Ils supposaicnt, au lieu
de savoir,

b

Vous remarquerez que homme d'af-




{aires qui réussit est celui qui sait s'en-
wrer dhommes qui pensent. 11 consi-
Jire plutdt Vimportance de son employé
e le salaire qu'il doit lui payer. n
msent @ acheter sa pensée. 11 recher-
pe Vinitiative et les connaissances des
autres. 11 achére des hommes qui peu-
ont jeter les bases d'une organisation
dont le succes est inévitable,

et

Un manque de connaissances en affai-
res est une cause suffisante de faillite,
Diaprés ce qui @ été observé, beaucoup
Ahommes ne connaissent pas leur propre
wenre d'affaires, et, fait assez singulier,
ils ne semblent pas sapercevoir de leur
ignorance, Un homme peut connaitre un
coté de son commerce, et étre compléte-
ment étranger a l'autre coté, 11 peut
étre un bon manufacturier mais un piétre
fimancier. 11 peut connaitre sa marchan-
Jise, Mais ne pas savoir ¢ nent la ven-
dre. 11 peut savoir faire ses ventes, mais
ne rien connaitre des credits,

PR

COMMENT LE MARCHAND EVI-
TERA SOUVENT UNE RUINE
POSSIBLE

On ne saurait croire combien de mar-
chands sont négligents, négligents au
point de risquer leur ruine totale, com-
pléte, quand il* devraient, au contraire,
s'ingénier @ trouvgr et a employer tous
les moyens possibles pour la détourner
de leur chemin.

Tout marchand, pourrait-on dire, 4 la
ville comme @ la campagne, fait crédit a
ses clients ou tout au moins @ une bonne
partie de sa clientéle. Pour bon nombre
de marchands, les dettes inscrites dans
leurs livres forment un montant impor-
1ant de leur actif et, si ce montant dispa-
rissait on devenait irrecony rable pour
une raison quelconque, ce serait, pour
ces marchands, la faillite, la roine irré-
médiable.

Or, ces livres qui portent P'unique tra-
ce de la dette de leurs clients, peuvent
disparaitre soit par le vol, soit dans un
incendie, dont personne ne peut se dire
a l'abri d'une fagon certaine. Ces dettes
de livres, pour la plupart du temps, ne
sont pas assurées dany une compagnie
d'assurance, ce qui, cependant, serait une
bonne et sage précaution.

Mais, tous les marchands ont ou de-
vraient avoir un coffre-fort pour renfer-
mer tout ce qu'ils peuvent avoir de pré-
cieux et, parmi ce qu'ils ont de plus pré-
cieux, nous croyons qu'il faut avant tout
compter les livres de commerce, sur-
tout ceux dans lesquels sont inscrites les
dettes de leurs clients.

11 est donc nécessaire pour tout mar-
chand d'avoir un coffre-fort, un bon cof-
fre-fort véritablement i lépreuve du feu,

TISSUS ET NOUVEAUTES

comme il en existe anjourd’hu chez pres-
que tous les fabricants de coffres-forts,
I faut avoir un de ces meubles et s'en
servir, car certaing marchands  qui en
possédent, poussent la négligence jusqu'a
les laisser vides, leurs livres restant
abandopnés sur un pupitre ou  sur un
comptofr, exposés aux accidents  que
nous ayons indiqués plus haut et qu'il
serait si facile d'éviter.

Iin gehors des coffres-forts, il existe
aujourd’hui des systémes dans lesquels
chaque client @ son livre de compte sé-
paré; dans ces systemes tous les livres
de compte sont réunis méthodiquement
dans un meuble spécial A l'épreuve du
feu. Nos lecteurs peuvent d'ailleurs voir
sur une autre page l'annonce d'une mai-
son trés importante qui fait exclusive-
ment ce genre de livres de comptes et
de meubles @ l'épreuve du feu et qui évi-
tent des désastres ou des pertes de di-
verses natures aux marchands.

Nous voudrions bien faire pénétrer
dans V'esprit de nos lecteurs qui n'ont ja-
mais beaucoup songé @ cette question,
combien il leur importe que leurs livres
de erédits ne soient pas négligemment
laissés & I'abandon, mais, au contraire,
précigusement mis & l'abri de tout danger
et surtout du danger d'incendie.

PR

LE BANQUET DES MARCHANDS-
DETAILLEURS DE CHAUS-
SURES

Les Marchands-Détaillenrs de chans-
sures ont cn leor hanquet annuel an
Jeur banguet annuel an Club Canadien, la
Cluls Canadien.  Le succés en @ e
grand; il etan présidée par e Président

de la Section des marchands de chans
sures de VAssociation des Marchands
Petallenrs dn Ca Sucenrsale de
Montréal, M. C. R. LaSalle.

Jim plus du président, étatent présents:
MM, J. G. Watson, ex president fédé
de UAssociation; M. W. U. Boivin, p!
sident du burean provincial; J. O. (
rean, president de I'Association  des
Marchands de Nouveautés; ). 1, Bov-
lean, président de I'Association des kpr
ciers; J. A Labonté, vice president de
1a Succursale de Montréal; G 1, Fea
therstone, Louis  Adestein, J. ¥. A
Alain, secrétaire; 1 Robitaille, Jos, La
Salle, C. Desmarais, Jos, Normandin, 1.
Demers, J. O, Boulerice, H. Smger, ).
Roston, F. Bazar, 1. Hoffmann, J. A
Fllement, . Duchene, (), Bermer, I
HBelanger, 1hos, Dussanly, R, Vmette,
A. Bonchard, P. Chicoyne 7. Mowse, L
Plante, A, Bordelean, J. Deslanriers,
Wm, G. Ledue, A Wexler, O, P, De
montigny, M. Singer et J. A. Beaundry,
secrétaire Provincial et M, M, Newille,

T
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editenr du Shoe and Lewther Journal

Plustenrs  santes ont ele
celle du Roi, dabord, par I
M. C. R LaSalle, qui, en portam cgal
ment la sante du Burcan federal, 57
Promg nsy

S Messienrs, mes Confréres, mes Ais,

S e fait wn vif plassie de constater
quun nombre arssi comsiderable que s
tingue de marchands de chanssures ont
bien vouly prewdre part an hanguet tout
intime auquel nous Jes avons convies o
solr

“Je salue aussi ot remercie an nom de
potte Sectton Jos presideits des it
rentes  seetions des Marchands Detinl
lewrs, ainsi que notre si dévoué et inta
tigable  Secretaire Provine], Monswear
) A
hansser Téclat de cette féte par lear pre
wenee,

andry, davorr ben vouln  re-

“Japergois  aussi  avec pon moms
de plaisir quelques distingues  commis
voyageurs en  chaussures, et e dis @
tous: Vous €tes les envenus dans la
salle de ce hanguet.”

Messienrs les  Marchands de Chans
sures, apres les eftorts constants de nos
otieters ¢t de certains membres de eette
Aesocition pour remettre a flor le jo
li nombre des membres de la Section
ui est anjourd’hn dan deliy de 1o, nons
Avons ern ne ponvoir rien e de mienx
que de vous rassembler en masse ponr,
tout en vons donnant le plusie détre
reunis, vous lonrmiy aussy l'oceasion de

discuter en famille les difierents urefs
de notre  commerce ©1, comme cest
I'Umion qui

§ la Foree, nous croyons
étre mamtenant  en  nombre  sulhisant
pour nous fare entendre ¢t nons e
donner raison par qui de dron
Cependant, je dois vous dire gque notre
tiche west pas hinie, et que, s senle,
ment vous vouliez hien assister plus ré
guherement et en plus grand nomhbre
anx assemblées mensuclles, vous contn

bueriez dans whe large part an sueees
de VAssociation, et en méme temps, cela
vous donnerait Poceasion de canser de
la vieille botte avee vos confreres.

Je regrette que Vélection de nos non-
veaux officiers nait pas en hea avant
ce hanguet, il vous aurait été donné d'en
tendre sans doute, dans la personne de
voire nouvean President, un oratear plus
dowé que moi, sows le rapport de la pa
role, et il aurait pu vous intéresser da-
vantage sur les grands hesins d'une or
gamsation sohde ot unie.  Javras ete
fier de voir chacun de vous, mes amis,
asstster a4 ce'te nombrense Convention
Provinciale  des  Marchands-Détaillenrs
qui a e lien a Montréal la semaine der-

niere, pour encore mieux vous faire ap-
précier la necessité de nous grouper en
semble et de travailler d'un commun ac-
cord,

A m——

T it

e ———————




La Convention a fait de la grosse I
sogne of s'est taillé considérablement de
travail pour des mois i venir

Avant e

Mes

que sl y

reprendre mon - si
ieurs, je désirerais demander

a un marchand & ce banguet, méme
Assor
i plutin @ la Section des Mar
Montréal, i

SN nom an

seul, qui n'appartionne pas i notre
Clatun

chands de Chanssures de

vewille bien nous donner

plus tat possible, afin qu'il s

i présentd
i la prochaine assemblée

le prends henucoup de plaisic & pro
poser la santé du Burcau |¢
tre

ral de no

Assaciation, et en conséquence. je

I Go Watsan de hien

demanderai 4 M

vouloir ¥ répondre

Merci, Messicurs, de votre honne at
tention

M. 1. G. Watson, ancien president ¢
déral, répondit & la sane du Burcan ¢

déral en termes tres applaudis
furent
autres: la

Dautres
exalement
Sucenrsale  de
I"Association

santes portees,  entre

Montréal de
les Associations socurs, la
presse, et

M. Louis Adelstein, viee-président, ap

pelé a prendre la parole fan

un

COUrS trés pratique gue ne

sons un plaisie de reproduire

Monsieur le Président ¢t Messicurs

le suis trés honoré d'étre appele a

vous adress i parole ce soir. Ly

sujet
we ot celui do but et des
Mon intention
vous lire

Qi m'est imy
fins de
premicre

notre Asscciation

clait de des extraits
de quelques articles qui ont paru récem
ment dans des journaux do commerce de
la chaussure sur le méme sujet et qui ¢

trés éloguente fagon

hénéhices @ retirer dune association telle

erivent  d'une les
que Ja notre. Mais, en y réfléchissant, J'ai
Songe que je vous ferais perdre un temps
Préciens et, comme je ne veux pas trop
demander & vos honnes dispositions, jai

change davis

tre but est dabord, ot avant towt
de nous unir pour porter hawt Métendard
du detail; dunir
forts, de travailler & Punisson

commerce de nos of

non seu
lement pour notre hien propre, mais ¢ga

n de

lement pour le
Enfin, et ce n

nos confreres

t pas i le moindre de
nos objets: de nous unir pour créer cet

esprit de bonne camaraderie qui devrait
exister entre tous ceux qui travaillent
dans un meme but

Les fins  que nous  poursuivons sont

tres nombreuses et il serait impossible de
les traiter toutes ce soir, aussi me con
tenterai-je de parler simplement de quel
ques-unes
Premierement: Des par
des achats hatifs et des expéditions tar

MAuX cansés

dives. 11 n'est pas nécessaire que je m'é

tende longuement sur ce sujet

la plupart de vous connaissent les pertes

pRisque

causees par les marchandises invendues

et les lignes incompletes a la fin de cha-
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que saison, dont la cause provient des

maunx indiqués

Secondement I est devenn absolu

MENL Necessaire que nous en venions @

yuelgque entente avee les manufacturiers
i

ponr
e

deles de

mettre hin au mal tonjours eroissant

changements trop nombreus des mo
chaussures

mement: Le hesoin est urgent

de fair

e campagne d'éducation qui

enscigne an public acheteur les différents
usages du cuir ot les meillours moyens &
employer les conserver, (g

P serait

le moyen souvent d'éviter des demandes
de rabais et de remplacer par de nowvel

les chaussures

s chaussures qui ont éte
portees pendant deux on trois semaines

et particuliérement des  chaussures en
“uir verni
\fin de micux aider e détaillenr sur

Ces pomts, les officiers ont intention, si

la chose est possilile, de faire donner une

SUTi comterences sur le tannage des

différents cuirs et sur la fabrication des
chaussures que nous vendons
Quatricmement: Vient la question des
matsons de gros vendant en détail. Cette
question a déja

e traitée et

At

dans ces derniers mois, et j'ai e plaisir
de vous informer que la question a con

siderablement avance

mal des marchan
Vous avez lu sans

Cinquicmement : L
dises en approbation
donte Tarticle qui a récemment  paru
Shoe Leather
Journal sur ce sujet et que vous ne pou
vez quiapprouver. Pour ceux qui ne 'ont
pas lu, cependant, je vais brievement in
diquer de quoi il s'agit

dans  le Canadian and

Iien des fois vous avez regu un mes
sage teléphoniqu vous demandant d'en
voyer d un endroit désigné quelques pai

res de chaussures en approbation et im
mediatement vous  avez envoyé  votre
messager, tonte  antre  affaire  cessant,

ponr qu'il arrive an plos 161 ¢t se fasse

dire que les chaussures ne convienne nt

pas et qu'on passera an magasin choisir

ce quion veut m senlement la vente

it manquee, la perte de temps avait

liew, mais dans quelle condition vous re
les défraichies,

craillées, les houts brisés parfois, les la

venaient marchandises
cets a moitié lacés on délacés et quelque
f tont.  Ft
vint-elle & votre magasin choisir une au
NatureHement non

el est Pordre de choses anquel le dé
taillant a a faire face sans pouvoir dire

sans lacets du la cliente

tre paire?

son mot. Et ecla, parce qu'il craint que
il refuse, un antre le fera a sa place
C'est 1a senlement quelques-unes des
Association entend
traiter, mais en vue de les traiter conye

QUEStions  que notre
nablement il nous faut la bonne volonté

unanime et la coopération de nos mem

wes, car, nous pouvons trés pen,
Tous, vous devez mettre la main & la
rouwe et avee la force qui en résultera, la

roue tournera plus vite, couvrira un plus

gramd espace en moins de temps el pas
sera heaucoup plus facilement par-dessy
les aspérités que si nous ne devions etr
que quelques-uns,

Messieurs, j'ai déji ocoupé une parti

widérable de votre temps, plus grand.
que je n'avais dreoit de le faire le com
clurai done en insistant encore anpres do
vous sur le devoir qus vous incombe

dussister

le 3¢

A nos assemblées qui ont licy

mercredi de chague mois,  Si

une erreur accidentelle guelecongue, vous
ne reeeviez pas d'avis, souvenez-vous gue

la soirée du 3¢ mereredi de

chague mois
est la soirée du marchand de chaussires
€ vous remercie, Messicurs, de votre

attention

DOUZIEME CONVENTION ANNU.
ELLE DU BUREAU PROVIN.
CIAL D'ONTARIO
De I'Association des Marchands Détail-
leurs du Canada (Incorporée)

La 12 Convention amuelle dy  Bu
re Provineial - d'Ontario o en liey 4
Guelph, Omtario, les 28 février, 1er o 2
mirs

La température défavorable a em i
che la convention de réunir un anssi

rand nombre de délégues qu'on Vespe
rant, des le premier jour; aussy, d'accord
Présidem, M. C. W, Kelly, I
maire de Guelphs remit-il an lendemain

avee e

de faire son discours de bienvenne anx
délégués,
La nomination des Comités a en lien

le matin de Ponverture de 1a Convention
suivant le pr

1.
pre

gramme.
presondi diverses adresses ont é1é

mees amsi que les rapports dy Se

credmre, da Trésorier et de 1'Anditeur,
les comités omt egalement remis lenrs
rapports

Le denxiéme jour on a continné i exa
winer les rapports divers
diif

commerce de

des
rent

comites;

des études sy questions in

téressant e détail ont été
par des marchands en vue et ont

ensuit

lues
el discutées .

Les délégués ont éré regus par les
membres du Conseil de la cité de Guelph
et les officiers et les membres de la sue
cursaale de Guelph de PAssociation des
Marchands-Détailleurs du Canada

Le soir, un banquet était offert anx
délégnés les

officiers et les

par mem
bres de la suceursale de Guelph

Le troisieme jour ont en hey les élec
hons avee les résuliats suivants pour L
Bureau Provincial

Président: M. A, M. Patterson, maire

de Brockville

marchand de marchandi

s séches,

ter Vice-président: M, E 1

Stea




jarchand  de  marchandises
Kingston,

seme Viee président: M, A, Wescloh,
Lierlin,

Iresorier: M. M
ire: M, E. M. Trowern, Toron

séches @

Moyer, Toronto

Secret

CHAMBRE DE COMMERCE

Les Oublis d'Enregistrerient des Com-

et Raisons Sociales

pag

Le Comité de Leégislation de la Cham-
e de Commerce du District de Mont
réal s'est réuni le mercredi, 22 février
oty sons la présidence de 1'H
Desjarding, C P, président et
e rapport suivant gqui a cte son an
a Chambre,

Ce comité erait devoir st

Consetl de

Chambre  d'adopter la re | s
vante

L—"Cette Chamby
abus des actions penales  pour

constate que les

Lenregistrement de raisons sociales on

de déclarations de compagnies, tels gue
deji reconnus par la 1ol récente g a
reduit de moitie la part de Famende re
venant an dénonciatenr, continuent d'e
tre une occasion de speculations vexa
toires pour les individus et corporations
poursuivis et de fraude pour le fise qui
est privé de sa juste part de rey

Cette Chambre eroft deve

nus
rosigna
ler qu'en bien des cas les dénoncia

poursuivants se  rendent coupables  de
manoenyres frandulenses en omettant in
tentionnellement de fournir le cantion
nement judiciaire vonln et laissant ren
voyer leurs poursuites

3 —Uette Chambre eroit devoir sig
ler d'un autre eote que les comp

poursuivies sont  d'ailicurs absolument
de honne foi Torsqu'elles ont pu oublier
la formalite Venregistrement dautant
plus gu'elles se sont généralement con

furmées an désir de publicité de la loi
en faisant publier dans les journanx, des
avis répétés de Témission des Lettres
I"atentes originaires on supplémentaires

Cette  Chambre  croit  devoir  prier
I'Hon, Procurenr Général de bien vou-
Toir remédier anx inconvénients ci-des-

sus signalés et de bien vouloir mettre a
létude Popportunité de mesures du gen
re des suivantes, par exemple: dassujet-
tir les dénonciateurs a la formalite préa-
lable d'un avis de poursuite aux frais et
dépens des compagnies mises en demeu-
re. suivant le précédent décréte par nos
lois pour la protection des juges de paix
et autres officiers pubilics, soit encore
F'oWligation pour les poursuivants dénon
ciateurs de donner

vis an ministere pu
Wic  non-seulement de Pinstitution de
leur action, mais aussi de toute autre
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phase de la procédure adoptée par ou
contre eux, notamment de toute inscrip
tion ou motion pour jugement pouvant
entrainer le o

Cette  Chambre  croit
Hon. Procureur  Geénéral de  proteger
les classes commerciales par adoption
des moyens ci-dessus signalés ou tous
urrait juger efhicaces pour
atteindre les mémes ohjets.

M. Armand Chaput, ter vice-président
occupait le fautenil en Pabsence du pre
sident, M. Fred C. Lariviere,

Sur proposition de M. Armand Cha
put, les membres dont les noms suivent
feromt partie des comités permanents

Exposition—MM. ¢, H. Catelli, O. 8
Perrault, Joseph Contant et Thomas
Gauthier,

Iois, Mines et Foréts—L
1.1 Armand,

M. Chapmt a attiré lattention de ses

oi de Vaction
devoir  prier

autres qu'il

Forest et

collégues  sur un nomvean  réglement
adopté par les compagnies de chemins
de fer relatif a Vexpedition des marchan
dises. Les compagnics ont décréte qu'el
les ne recevraient que jusqu'a cing heun
res, au lien de 6! heures, les marchandi
ses expédiées hors de Montréal. M. Cha
put (it voir les nombreax inconvements
qui résultent de cette decision des com
pagnies de transport, pour les marchands
de gros aussi bien que pour les mar
chands de la campagne.  En cortains cas
comme conséquence de ce réglement, les
marchandises n'arriveront gque deux on
trois jours en retard, parce
peuvent étre expédices avant qu le wa
gon ot on les place ne soit complete
ment rempli,

Les remargques de M. Chaput seront
étudiées par e comite de iransport

Assistaient @ Vassembléc: M. Armand
Chaput, 1er vice-president, fe Tientenant
ecolonel A, 1. Labelle, 2icme vice-prest
dent, G Boivin, Hono Alph. Desjardin,
A, ML Hardy, W, UL Boivin, L. O, Gro
the, Jos etier, A. N, T. Chamberland,
]G, G Contant, L. de Roode
h,  Arthur Villeneuve, I
niere, C.R

‘elles e

Ls Per

e urhon

FEDERATION NATIONALE ST-
JEAN-BAPTISTE
Association des Femmes d'Affaires de
Montréal

Monsieur

daffaires (e
v ogrande  partie de
femmes engagees dans le o

1 Associaion des  femmes

Montréal, composce e

mmerce e (e
tail, croit quiil est opportun, an moment o

v se faire V'onverture de

maodes, de faire

appel & votre eonrtoisie et @ votre loyaute,

pour vous prier de respecter plus rigouren
sement que jamais les nsages du commerce
qui interdisent anx marchamds de gros

faire le commerce de détail. Les favenrs

9

des particuliers qui sont admis a acheter
an detail dans les mi

petent st fréquemment, quil en resulte un

Sins e gros, se re-

véritable doramage pour |

commergantes
en detail. Or il est de votre intéret que le
commerce de détal soit solidement ¢

i
¢ gque les personnes gqui 'y engagent soient
en tat de remplie Teurs obligations envers
vous a cchwance. Venillez done 810 vous
plait, wser

beanconp de fermete pony
terdire Uentree de votre éablissement &
TONLe PErsOnne i nest pis commergante
Connadssant votre esprit de justice, noos
oosns encore vons demander de maintenie
Puniformite des prix dans yos marchandi
ses et ne point les faire hatsser subitement
ommencement dure saison. 81 les mar
chands de  détail ne payent  pas un prix
mniforme pour les choses que vons lear li
vrez, comment vorlez vons quiils suppor
tent entre enx Lo conenrrence et quiils sotent

en dat de sSacguitter honorablems

1 oenvers
vons de Ta dette guiils ont comtractoe
Une haisse dans

veadt e f

prin du gros ne de

ire sentie guapres Fopogue fise

ordinairement ponr Vocheance, cest-a-dire

2 mois apres Powverture de la saison,
Feporant, monsienr, que vous  voudres

Bien faire droit 4 nos roclamtions, nous

seroms henrenses de vons accorder notre
comfiance et de faire diligence pour remplic
envers vous nos obligations
Vime RA BOUTHILLIER,
Prosidente
Mme FoA PINOTEAU,
Seerétaire,
Movtréal, 20 fevrier o011,

L'HOMME SYSTEMATIQUE

Le systeme, clest Pordre an liew du chaos
Coest e lum arvangement des rayons, an
Bew dun tas dlarticles mélanges dans un
coin. Cfest Pharmonie an e du hrait, Clest
Parmee organisce an len de la eolne, (et

T calme an e de a confusion

1 hommie  systématigne  travaille  suivant

une méthode et non an hasa

1. 11 procéde
Lo sait on
tronver les choses dont il a besoin, T1 con

logiquement ot sans confu

nait tons les ditails de ses affaires dans

chacnre de lenrs phases. T connait la qua-
lité des marchandises qu'il a en mains; il
sait pour combien il en a éé commandd,
tent
whises, qui les a faites et com

I

ihien il en reste @ venfr, ce que

ces march;
ment Te stock est entretenn, 11 pent dire,
daprés ses registres, si les marchandises se
vendent vite, combien il fandra de temps
ponr un ordre de renouvellement, et quels

somt les frais supplémentaires a considérer

1 pent montrer ce qu'il a cerit annde pré
codente et les réponses qui lui ont ¢é faites
1! peat décomvrir promptement oft un tron
We existe et v remédier effectivement et
d'ure manicre permanente.

-

<

L
#
!
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Quand on lui fait wne nouvelle proposi
tion, il peut y réflechir clairement, parce
que son esprit n'est pas gené par des af
non fimies. Quand il quitte son ha
rean, il est str gue rien ;|’unp--r|.un n'a ét¢
négligé, Quand il se couche

i des chargements complets de laissés pour

tare

il ne réve pas

compte dune saison active, Et quand il se
leve, le matin, ¢'est avee un esprit lucide
pour une autre honne journde

L'ORGANISATION COMMERCIALE
DU GRAND MAGASIN

Ses méthodes sont-elles applicables au
petit commerce?

Quelle  est la
grand magasin?

raison du  succes du

Les méthades

dont il
fan usage sont-elles applicables an petit

commerciales

commerce?

Pour réepondre @ ces guestions, il nons
faut tout d'abord nous rendre compte du
fonctionnement  des

grands  magasins

Comme le sujet est trés vaste nous nous
hornerons & examiner Vinflucnce exercée
sur le développement des affaires par la

grande

variete des articles qu'il met en

vente et par les procédés qu'il emp
pour solliciter les acheteurs
Nous m

ntrerons ensuite quelles con

clusions nous pouvons tirer de
an point de vae

industries

notre ex

PHse particulier de

.

Influence de la variété des acticles ven-
dus sur le développement des
affaires

Une des  caractéristiques  des grands
magasins est la vaniété des articles qu'ils
mettent en vente

Les grands magasins Wertheim a Ber

lin ne comprennent pas maoins de 3

de

partements  differents dont voiei 'énn
meration

1. Lainage: 2 Tapisserie; 3 Pyrogra
Sone
Toiles

ot nappages: 0. Mouchoirs de poche: 10,

vure

4 Eroffes pour vétements:
ries; 6,

Doublures; 7. Cotons;

Matinées: 11, Literie: 12 Tabliers; 13

Corsets: 14, Gants; 13, Bas; 10, Tricots;

17, Laines & tricoter; 18, Articles divers

pour hommes: 10, Chapeaux et casquet

tes: 200 Parapluies et cannes; 21. Den
telles et ruchés: 22, Rubans: 23 Cha
praux de dames: 24 \Voilettes Four

rures; 20, Confections pour dames; 27
Robes sur mesures; 28 Confections pour
enfants: 20, Confections hommes;
3o. Chaussures; 31
gravures; 33

Papeterie; 36. 1

articles de

pour
Fapis: 32
Livres: 34. Musique;
arfumerie: 37. Coffrets et
cuir: 38
Articles
Argenteric
43. Vannerie;

Cadres,

Fantaisies pour ca
Japonais; 4o
42. Jouets;

deanx;: 30 Bijou

terie; 4 montres

44, Vaisselle sculptée; 43
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Lampes; 46. Cristaux, reelaines; 47.
Objets de ménage, meubles de cuisine;
48 Brosses, 49, Instruments
Den
reées alimentaires; subdivisions; a) Lé

save

doptique; s0. Cigares, tabacs;

gumes et conserves; b) Poissons; ¢) Epi
Beurre; ¢)
et gibier; g)
queurs; 53,

cerie; d) Fruits; 1) Volailles
Viandes; 52 Vins et b

Confitures; 54

Salons  de
consommation: 55 Fournitures pour la
Burean do
57. Service des matériaux
D'autres grandes maisons, en
notanmment, se
pas par la variete des
vendent

ces

shotographie; 56 voyages;
1 I § yag

Angle

terre caracterisent non

“articles” qu'elles

mais par le nombre de “servi

quielles rendent ou des “petits mé
tiers” qu'elles exercent

Ainsi la maison Whitheley est divisée

en 7o departements comme on le verra

par l'énumération ci-dessous; elle rend

a s clientele les services les plus variés
Lo Atelier de photographic; 2. Salon

coiffure: 3. Pédicure, manteure; 4. Phar
macie: 3 Bangue; dépots et changes; 6
Commission de Bourse; achats de titres
ete. 70 Assurances: vie et vol; 8 En
caissement de loyers: . Entreprise de
ventes & l'encan; 10, Burcau foncier

achat, vente et location de maisons et de
terres; 11, Feuries pour chevaux; 12 Lo
13. Entreprise de bals
West

bourne Road on & domicile); 14, Organi
Entreprise de de¢

Jeuners, diners, banguets; 16,

cation d'équipages;

(dans  Vimmenble méme de  la

sation de soirées; 15

Peinture et
décoration des maisons; 17. Installations

electriques; 18, Installations d'ean et

waz: 10, Entreprises de démenagements,
transtormation de maobiliers; 20, lan
chisserie; 21, Battage de tapis Fem

ture et degraissage de tissus; 23 Loca
tion de places pour théatres et «

24. Bureau de

Neerts;

voyages, wagons-lits; 25

Camionnage et expédition; 20, Manu
ments funeraires, entreprises  de funé
railles

Les premicres consequences d'une 1ol
le complexité, qui apparaissent du resie
immediatement, sont la réduction  des
circulation

du capital engagé dans 'affaire

frars ix et la

weénéra intense

D'autre part la variété des articles agit
comme puissant moyen de publicité, 1'a
cheteur qui entre dans un grand magasin
pour acheter un ohjet déterminé se tron
ve insensiblement conduit & s'en procurer
publicité  est
d'autant plus efficace que la variété des

d'autres, et ce genre de

articles est plus grande
\utre

evite les

elle

toutes les

avantage de la complexité
mortes-saisons. A
epoques de année une certaine caté
rie darticles est offerte a la clientéle

ws indiguons plus Toin le programme

des  expositions  saisonniéres  du

Marche a Paris
<
Signalons enfin que les prévisions con
cernant la vente de tel article ne se réa
lisent pas toujours, mais que la multipli

rayons permet, fort heureus
ment pour les grands magasins, d'équil
brer les gains et les pertes.

Un grand maga est formé par la jux
taposition d'une série de petites
affaires

Sionous  examinons  maintenant |

structure  d'un grand  ma
s quiil n'est pas constitué par une
nhinite d

propre

sin, non

voy

masse rigide, mais pan

cellules douces d'une vie

une

Un grand magasin se trouve, en effet

composé d'une série de ons ayant i
leur téte un chef moralement responsa
ble, mais auquel on a accordé toute ini

tative en c¢ gqui concerne les achats ¢t
les ventes, la fixation des articles @ sol
der, Ta présentation on le renvoi du per

sonnel

La tentative des petits industriels de
I'ameublement & Munich. Un grand
magasin de vente pour
petits artisans

L'organisation d'un grand magasin tel
le que nous venons de la déerire a sug
gere aux petits industriels munichois de
Pameublement

communs, un

lidee™ d'mstaller, & frais

wrand magasin pour la
vente de leurs produits
s ont biti au coin de la

une

“Faehergra
ben,” des plus grandes artéres de
Munich, un immeuble,

des vitrines percées dans I'épaisseur du

g nifigue ave

granit des murs

Les salles d’exposition ont respective
ment 331 verges carrées an rez-de-chaus
3 47

verges

see yoverges carrees an second,

CATTECS an troisieme

\ oiel maintenant comment est orgam
see Tentreprise: les artisans affiliés aun
Gewerbeverein vomt porter an grand ma
fabrication en
indiguant quc

ceux-cr sont fabrigues swivant les régles

gasin des articles de leur

Enant  une attestation

du métier, et qu'ils sont de qualité loyale

et marchande,  L'employé preposé a la

réception des marchandises vérifie 1'ex
actitude de ves assertions
L'artisan fixe lui-méme le prix de yven

te de
passe a la caisse pour en toucher la va
leur

ses articles ot huit jours apres re

sous déduction des frais genéraux

qui, suivant les années, varient dc 3 & 10
pour cent
Les affaires du Gewerbeverein ne sont

pas brillantes et c'est bien 1a ce qu'il
cherehe. Quant aux artisans, ils posse
dent & un prix d'un bon marché fahu
leux, un luxucux magastn de vente au
centre  de la ville, dans une  artére des

plus fréquentées

Conclusion & tirer de cette premiére
partie

Sans parler encore pour le moment de
l'organisation, pourtant possible, de ma-
asins de ventes analogues & ceux des
Munich,

transtormant

artisans  de Pameublement 3

pour les petites industries
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Vos ventes d’Articles de Cou pour Paques seront
fortes, si vous mettez ces lignes en stock.

Demandez aujourd’hui méme un bon assortiment de ces articies de cou nouveautés Bonnes liviaisons et

atisfaction garanties
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HODGES & LETTAU, 232 rue MeGILL.
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coenir isellerie rell fabri rapports sur i des
Particles e vage, de Asse, condon devantures dans les "
HICTS, VELements en enir, ot ' . P " whics gui
ns cependant tirer un utile enscigne SO N ¢ dn Bureay
Sigmitlion propos que le “Synd
. aines ¢ it dles reants" de Berlin o !
1 ' AT dar ' ] 1 tadau t
ra ' n o ' art d L presenta
tom des articles se nature, ot les
News ne saurions trop répeter que Tn offers sk i
ente dlarticles divers, de sport, de Es Amérs e i fans Pétaluge a
essvires maltiples de la chanssure ét place par le “confort dans le ma
ure an détaillant wonvelles affa it M arrive & wttirer agssi sire
res m senlement " ~ 1" T nent i entel
B emone v oS munree L aasins Wanamaker & New
issires ot cela pour les raisons « \ sont magnifiques de propreté o
posees plus hant thee. Oy 1 ol Corire
' i rrefonr des gr s all¢es, vn
Comment le grand magasin sollicite les . e ey g
acheteurs ) TISs1 ol Nisvoantes
Nots n'insisterons pa S evoir haigner, &'y faire s et bio
cedes  bien s des catal s RRS tF hes ko ! "“ ..
deviennent chague année plus Ty miens du monde sans rien déhourser
ni osur la e dans e totidichs esomagasine. Wanamaker sont
Bl o gy dleve i tomjours des plas animes \ P'henre
i plus de $2600,000 (ln maison o Wa. ¢ steste fanteuils & Lascule sont
namiaker entre & elle sente pone S 40000 1S ooccupes, L remargues que vous
dans ce chiffre 0 et arre I urre wenler en toang liberté sans 11
: | is étre sollicité par un vendeur
T RHOEEFCS, Y " I sins semblem artenir @
ation « e ot du magasin o “' \\ l:]kl' e
. p no teut Jeomonde sanf & Wanamaker, mais
Hons o n sans e uy
Janvier—Liquidation génerale ton Conclusion a tirer de cette deuxiéme
les articles d'hiyver partie
Fevrier Commencement ) exp Qolbon asisrin comiichns. T déruil
tom et vente spéciale darticles de Tanc m-‘ diisil iror Wi webte soconds S i
fin): fleurs, wants, dentelles, parfume i it g, it el s o3
rie tarticles de carnaval) Crer e une depense des plus oti
Mars. — Exposition des mowcantés d les, Tinstallation de plus en plus confor
ok ity table de son SN el comme néces
Avril—Exposition de toitettes ¢t cha e ity s ]
pouk de prititenps des gui non crnent ssent la si
Mui - A deis N Thation, s nstituent e frae
Toilettes ot articles de yoyae ¥
£ — Liguidation générale M
Septembine Tapis, amenblements
Oretuhire el Froffes d'entr "
dison, nowveautés dhiver Finy: T LES NUANCES A LA MODE
lettes d'hiver, fo
Décenmbre wdeans de No Lo vert 1 est T dernier capriee
nomvel An ol mode s, comme  dallenrs
En Allemagne on a ir moprove-  tout ce gui rappelle la période de 1'Fn
e ridiment m o I Lette nuance peat etre milde
m'on appelle des semaines tan vert hrillamt, mais cependant doix, du
noire L0 nark marks, et da tadi hinens: el stomagnifique dans
N PEUL SO PrOCIrer i coes es dssus inaginabiles et s harmonise
de marchandises varices  particnlicrement bien avee les puances
toa lenr utenay ANt o o
Une amre noance nomvelle ¢
Irotn e ainsi amen \ e Usaeng Combmaison des conle
handise lont elle w'a Fise €1 cora Cette mance excessive
wis e grand ma ! ent belle produit beancoup d'effer dans
le ses s s ot ! ves dautrnche of les fleurs: mais
domt il 1 en oservir avee diseretion en rai
En ce gqn NCCri ‘ noeclat
zars allemands ont er Iy NAnces it s les toms les
ternational des Fralag r s nonveans sont les suivants: preélat
respondants s le v et pervenche.  Les deus premicrs
Plmpire of & Pétrang e somt des muances pourpre foncee eeeld

istigue, ol

I

ende

ton pervenche

e, |

tance la cgerement r

La nuance Henner est d'un bean Jaun

Por, tres  clair @t

transparent, oy
dune tres T nte abrice Clest
J0 s la senle mwance distinete en
U e ce moment
LA COOPERATION
On entend ment un marchand  dire
I« " lifficile d'vhitenir dq mes e
une honne vt Cela a sm

ot fieu dans Tes villes de moyenne impor
tance. g | wagorne de ces yilles
entend anssi es commis

e magasin parler

Ve dattention que Je marchand lewr i
rdi
Pans T plapart des cas, eola vient de
e de marchand domne trop Cattention an
tails, an lien de uper des résultats
gOwraux ot de laisser e soin des détail
ux diver MINHS compétents of tomt pret
sen ITRCE N1 certains marchands you
laient s conformer davantage 4 oo princi
e, s se rendraient compte de
responsabitité qui deur incombe, dommeraic
mneoserviee plus efficace o permettraient gu
marcha le moenye affaires sur un
1 wnatique, come le fom Tes mar
hands des grandes ville 1w pas dom
Systeme dimmerait de in
et article connait des
| v i ont adopté o
p e visiter de telles places
car tomt v COMMe PE e monve
nent dhorl Ctoom y emtend rarement
e que chigue honwme 3 e
abilitd, semt qu'il est comme
mamnean Fune grande chaine o met son
vl & ne pas hriser celle-of
Ty marchands essaiont de s'ocenpier
les achats, de Ta publicite of de tons 1
tails de leur commere Le soir arrive, ils
ntdépensé tonte Tenr énergic ponr rien et

ent qulils ont aceompli tre

pen e
¢ Le marchand est dans un état de ner

LA da moindre plainte, de quelg

it qu'elle vienne, il <erite, s'en prond i

auelgunn o
A e octat

A, Kk

persomel <

ke

tromg

wreahle
marchand

ms vouler adopter
m me ot montrer plis de confiance
employs en assignant & chacun <
part dans la onduite de vos affaires,
haue commis Sacqnitte

qm b incombent, Ve

1

e cest tout

ramd stimmlant

clients <'en

personnel

eri aning

st homs sen

timents que les

ipereeyront
Vs
I

les

nentor et viendrent & v

sin
Pvans anront de la diffieulie

emplaierant pone arriver i
pl I

vous

enlever, quels que soient les movens of

néthodes qu'ils

leur

fin
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Faites un Gros Profit
sur vos Bas.

Nous sommes en mesure de
remplir les commandes de Bas

- d’Eté allant bien, se vendant
vite, la sorte que vos clients

demandent.

Téléphonez et notre voyageur
ira vous voir avec des

échantillons.

THE W, R. BROCK COMPANY,

(LIMITED |,

r' MONTREAL.
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A Travers les Nouveautés

Les Etoffes du Printemps
Iy

rayures

d'étoffes a

ce sont les larges rayures peki

aura  trés peu fines

nees qui se

ctoffes et 100

verront partout en cheviot

tes les Panama.  Les tissus

A double face, unis ou @ petits carreaux

ALEC CNVETS TAYUTCS 0N CATTeaux, sem
blent

Les

res, @

devoir avoir beancoup de sucees

draps imprimés & rayures toutes I¢

que les tissus unis, les home

aux
brun, bois, blew marine §

spuns SUrRes nuances jaunitre

nee, ont ¢gale

ment la vogue assurée.  En résumé, o'est

bien ce que nows disions dans notre der
detoffes

extraordi

nier numéro; le choix pour e

printemps est d'une  variéte

naire

Une nouveanté: les tissus unis & bor

dure faite & rayures ou & carreaux éeos

sais, ‘que leur largeur qui varie entre 40

et 50 centimétres, permet Cutiliser com

ants

Robes de réceptions intimes

Les robes dlintéricur, on robes de re

ceptions intimes, se font pour la plupart

en nuances claires, dans les formes Fm

pire et Princesse.  Le blane pur et aussi

toutes les variétés de Wane sont le plus

on faveur, mais il faut
teint
vaporeuses

tont

avoir un teint ir

réprochable, un idéal pour se per

mettre ces toilettes ¢blouis

santes,  En les couleurs fran

cas
ches n'existent plus en ce moment
celles-ei
i trouver les teintes précicuses, rares, in

miirmee la

pour

les vraies élégantes s'ingéniant

définissables par quoi est «

distinction de no goit

Robes d'intérieur

Beaucoup de  robes d'imtéricur  sont

fartes en broderie anglaise trés ajourée

a grands dessins, ot penvent se mettre

sur des dessous différents: on y ajoute

alors @ voionté une ceinture, des noends

o des choux avee flots de rubans que

l'on niche dans P'envolement des garnitu
res ot que Ton assortit an transparent
Les rubans Pompad ur sont d'un déli
cleux effet, mélés aux blancheurs légeres
D'autres robes

de ces toilettes cintrees

mais decollées au nivean de la taille, ont
les cotés plats et sans garniture avee le

devant en “robe de haptéme”; comprenes
par la un tablier tout en broderie et den
telle

de la robe,

encadre de légers volants; le haut

ajuste en collant, est sersd
sous la poitrine par plusieurs rangs d'en
grélures dans lesquelles passent les ru
hans

Le déshabill¢
d'tne

pent aussi se composer
linon on de

deux de

jupe de nansouk in
dentelle

broderie et terminée par un on plusieurs

erustée d'entre o de

volants; il saccompagne soit d'un petit

paletot Empire, soit d'un casaquin a em
piccement plat avee grand volant découn

pé en parapluic

Tissus pour robes d'intérieur
Dans le genr
lent '

simple, un tissu excel

ihes l'un
i la fois elegantes et pratigues, c'est
blane, La
au velours et eelui-ci ¢

helle

cites est préférable encore

dlinterienr gue

veut

le velours de coton mode est

grand succes, En

qualité, il se lave trés bien; celui &

Les grosses
swipures décorent le velours avee beau
d'elégance

On porte

conp

moins de tartans dans I

enre simple; beancoup d'étoffes legeres

doublées de flanelle en cette saison font

des robes tont aussi confortables e aun

Le drap I

trement agreables & porter
1sselines

stom, Ta

de Taine
la toile de
satin, |

imprimees
petite

SUTH

laine, la toile de soie, I drap

ratine,” le tussor et le zénana, les gazes

pekinées, une étoffe de soie ouatinge,

wllease, hien plus éégante que la fla

nelle et tout aussi légére, composent de

robes dlintérieur que Pon pent

Metre en toute saison Une des gran

des nouveautés de la saison sera une

mousseline de soie noire en grande lar

geur: sur T'un des bords, tissée & méme,

une haute bordure de liberty or o 8%

panonit dans de jolis tons dégradés, ton

te une foraison de chrysanthémes

Comment ne pas citer ce “tea-gown”

en mousseline de soie peinte d'un semis

de roses, de marguerites et de myosotis

pose

sur un transparent de liberty ciel
Clest aux voilages qu'il faut demander

en ce moment la note ¢légante pour les

robes d'imtéricur

Les tissus perles voiles de soie pe
kinée de rayures d'or faites de perles tis
sees dans Pétoffe,

velours criblé de peti

tes perles fines, et et les tissus lamés
Por ou dargent dont les maitres du goint
tirent tant de lueurs inattendues sons les
mousselines, les voiles, sans oublier les
dentelles, sont le dernier mot de la mode

Les conturiers jettent sur leurs robes
d'intérieur de longues

ches

ments, 1

vestes sans man

avconp  d'écharpes  en
es fichus Maric

ou en dentelle

orne
Antoinette en
mousseling reviennent en

favenr, grace aux épaules tombantes
Costume taiileur
La

Le dos est sans couture an milien

a la taille
Les
i large croisure houtonnent par

Jaguette est peu cintrée

devants

quatre houwtons.  Les revers sont trés al
longés.  Le col, de

partic

forme marin, est ¢n

recouvert de satin

La longeur de la jaquette est de

centoenviron pour une personne de tail
moyenne

Une double bande appliguée garnit
bas de la jaquette depuis la couture des
du devant

pinces jusqua la couture o

dos
nches sont ajustées du haut of

s parements dans le bas
La jupe est étroite du bas avee tablier

derniere et devant

Robes de dentelle

ginalité de bon aloi & l'excen
tricité de mauvais goit, la distance

franchic;

est

vite puisque nous passons en

revae les nouveautés “sensationnelles,”

il faut bien que je me décide a vous par
rohes

ler  des dentelles

portees sans antre dessous

mcrustées de

transparentes

qu'nn fond de mousseline ou de voile, et
des rabes fendues dans le bas du tablier
pour laisser voir une cheville mince, un

pied de Cendrillon,  Je n'ai pas besoin

dajouter qu'ancune femme bien élevee

nadopte ces innovations facheuses, sou-
1

venir d'une époque dont s'inspirent les

nds couturiers; en copiant les plus

dies modes du passé, il Taut savoir s'ar
réter @

temps, et laisser dans l'oubli ce

qui n'était gu'une exageration regretta

ble autorisée par les moeurs de I'époque

Les traines

Les traines sont de nouveau trés mo-
dernes, bien que la jeunesse prefere les
robes de bal courtes, découvrant le pied
mignon luxueusement chaussé, Les trai-
nes actuelles se font en forme de queue
coupe
Tres

moderne, la traine superposée sur la ju

de poisson, de la

moment

cConsequence

donnée aux jupes en ce

pe, indépendante de la robe, et pouvant
se draper sur le bras pendant la I8¢
et ce détacher complétement de la robe
Ces traines se font souvent d’étoffe con
trastante, en velours, en sofe alourdis de
broderie, de passementerie et de four-

rure
Robe de deuil pour jeune fille

On Texéeute en toile de laine noire et

on la garnit de peau de soie et d'entre

deux de guipure. La jupe, disposée dans

le bas en trois plis piqués, est cerclée

mi-hauteur d'une large bande de soie

Le corsg cchancré en carré sur une
guimpe @ col droit en tulle noir plissé,
est disposé en petits plis et garni en ou
tre d'un entre-deux,  Les mancherons,
conpes d'un seul morceau avee les man
ches, sont liserés de soie et complétés
par de hauts poignets bordés de galon.
Cemnture en soie plissée ornée d'entre-

deux
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V ous réussirez dans votre com-
merce, quand vous vous déciderez
vous faire une spécialité des Sous -Vétements
et des Bas PEN-ANGLE. PEN-ANGLE
est la marque qui vous gagnera la confiance de vos
clients. Les Sous-Vétements et les Bas PEN-ANGLE
sont faits pour bien s'ajuster, durer longtemps et donner
le plus grand confort. Vous savez que vous rendez
service & votre client quand vous
lui recommandez les marchandises

PEN - ANGLE.

Cela a-t-il de I'importance pour
vous ?

Penmans
Limited.

PARIS,

CANADA.
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Costume de voyage

La jupe ronde stume en roting
" est garnie devant de dens pattes
mguees et gerementées g whons  de

e La  jaguette demi-longue, os
doublee de soie du ton de rali n la

ferme on or

ant légerement i

quatre mtons,  Les revers en
sont complétes par un on '
coupé en carré dans e dos; on retient

Fampleur du dos, & la taille, par une pat
I I

te ornee de howtons

hes somt u

Asgices sous des pattes o

Manches ajustées, retennes dans

Hes parements en éoffe ornés de v

Manteaux d'aprés-midi

Un mantean d'aprés-midi, aille dans
du vl

mrs brum, se drape, en forme dq
chile, sur les devants ourlés intérieare
ment d'une dentelle en passementeric
dor mat, posée a plat; wais jo le prefere

encore en taupe, bridé aux hanches o

orne d'un immense col atelot™ en \'

mse ocre, arrondi comme celni des cha

skunks. Sur

descend, en forme

subles, et corné d'un 6l e
les devants, le \ enise

de chale

se draper pour vemir mourir on

pointe, sur la hanche gauche

Stgnalons  aussi un antean
court en hermine, bordé de renard noir
orme d'une broderic de eoton blane e

Sant une sorte d'empiécement dans e
haut,  Ses devants restent ouyerts ala
manicre persane, que la togue de satin
Wlane, aigrettée de noir, aceenta Cneore

davantage

Paletot en drap

Covomeenant surtomt aux jen

nes filles et aux jeunes fommes, est exe

cné en dray
by

lanche et on

uris «

ferme en croisant
a Paide de trois bontons de fantaisic. On

rarnit s devants et 1 rd infericur

avee une bande de soie

l'étoffe que 1%

plguee soun

coupe aprés le long des

pigires.  Le col marin est recouvert de

SO Erisg

sanf devant oft on le prolong

en forme de revers. Les manches ajus

tees sont cerclées de biais de soie ¢t or

nees de boutons

Dentelles
On  se reprend  d'une Delle fon
ponr le vrai ( hantilly noir.  On fait de

ravissantes hauts

tuniques avee les
lants d'autrefois en les disposant en rond

Curs rar

s merustes dans de la
maonsseline de s

am les relie, On uti
lise tres joliment aussi les chiles de den
telle noire en les enroulant sur un fond
le satin

liberty noir, terming par une

tres haute bande de velours;

se drape en fichu, ot 1 voile de

mous
seline de soie rose les deux on trois der

niers plis de la dentelle qui forment |

La manche “laven

faite

d du decolletag

se” est toute plate, d'une simple

dentelle mise en rond

TISSUS ET NOUVEAUTES

Broderies
I r vt dargent somt
s que jamais en favenr pour les toilet
t 1 vnsi gue Jes incrustations de
i it irrures; les hraderivs e
tines perles  mul res  formant, sur
Fanciens  tafferas, e petit bouguets
I wlour dessinant des arabesques
le tein whomire sur un fonds de
mon ¢ soies o furmant un pékin
sur du le de soie ombre
Echarpes
Les  écharpes lamees dargent, fing
ment brode dessins reguliers, com
me les ccharpes turques erienng
sTharmomisent mwee les r ws (e el
ris on tanpe,  Souvent on ne les dr
1S rode taille, elles ont un pas
uigue ou denx pans superposés qui se
deétachent d'une arde, d'un noewd
d'un ) yoliment chiffonne Les unes
retombem tun pen sur le etté: les
antre neoa dronte, d'amtres & gaun
retombent an milien du

et plus banales

Nouvel effet de Col Marin pour le
commerce d .

Ul
Modélede M. Pullan & Son, Toronto,

Le nouveau noeud.

Moulin® fait furcar. O

Wit partout: sur les toques ot bes grands

chapeanx, aux ceintures, le soir dans
heve Son nom indigue assez |
est pose de f d e gue ses cog
forment un - carré parfait, comme

wiles Clendues

Cols marins

Les grands cols marins sont la grand,
wacteristiue de la mode de cet hive
Sur les robes de velours, sur les costiy

mes taillenrs, sur les grands manteanx

1 jour ou du s

on o retrouve le
marin, Tanton ce col est en tissu de soic
mate, noire de préférence, tantin le o
esten meme tissu, tantor enfin le col ma
rin estoen fonrrurg grand col de chin

chilla ou de

tre on de

zibeline sur mantean de b

breischwantz, grand col mari

en hermine  démonchetée sur  tons I

manteanx de fourrure,  Sur les manteays

du soir en velours clair, velours nattier
velours parme, velours aurore, rien n'est
seduisant  comme e grand ol maris

Thermine  démouchetée s continuant

devant en lomg revers
Lingerie
La chemisette lingerie deme ure tres en

wh Pour les garnitures, la g

ipure
Venise sont a lordre du jour

It la
tout a fart droit o
de la Made L

trousseanx, en

lingeric?  La lingerie a conquis

eocite dans le monde
temps des voluminens
tissu primitivement
On ne veut plus des
qui durent toute une vie Un

hetigue ne

travaille, est

nuit pas, tout de m
us e sommes plus & 'épogu

ont les saints Conciles d'évéques anathe

matisaient les  coquettes, ot stigmati

saient du nom de fenétres de Venfer
dinnocentes ouvertures dans les veéte
ments féminins Aussi, les tissus vapo

renx sont-ils de
ils, 1

la partie et se sillonnent
plus agréablement du monde,

dentelles et d'entre-deux artistement dis

Comme genres, en dehors des chemi

nous citerons le pantalon marquise

ré aux genoux, peu ample

Bonneterie

Le rayon de honneterie de fantaisic a

pris depuis quelque temps des propor

tons surprenantes. Si les “dessons’ ont
abandonné les chauds vétements de Jaine
comme la camisole et I jupon tricoté
les “dessus” ont pris une revanche et la
femme ne dédaigne pas de se vétir de
rands paletots qui l'enserrent étroite

ment ou de corsages qui permettent anx

petites hourses de suppléer aux fourru

\ Paris, le

béret Polo est déja fini,
mats Farticle se maintiendra encore quel
ane temps comme coiffure de plage et de

vie au grand air.  Les formes varieront




TISSUS ET NOUVEAUTES 1]

La Soie en Bobine par Excellence est
la Soie Corticelli.

Qualité sans égale, Exempte de Noeuds,
la Favorite de la Couturiére .

| Vos Cllentes demandent la Soie Corticelh.

La Ligne Corhcelll d Echarpes en Soie Tncotees
est maintenant offerte.

Donnez un ordre maintenant pour prendre part au
Commerce des Jours de Fétes.

LIGNES POUR DAMES ET MESSIEURS EN SOIE TISSEE, SOIE
NETTE, LONGUES ECHARPES DROITES, BOUTS FRANGES.
\‘ COULEURS -Blanc, Gris, Argent, Noir, etc.

i IDUS NAVONS PAS PU FOURNIR A LA DEMANDE LA SAISI]N DEHNIERF

Corticelll Silk Company, lelted

BUREAU PRINCIPAL A ST-JEAN, P. Q

Adressez-vous au bureau le plus rapproché.

22 rue Ste-Héléne, MoNTREAL 56 rue Albert, WINNIPEG,
24-26 rue Wellington Ouest, ToroNTO gia rue York, Svpxey, N, 8, W
318 rue Homer, VANCOUVER.
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Fleurs et plumes

. 4 Col hollandais, nouveauté dans le genre marin, en
e mousscline suisse ; bord en fine dentelle Valen-
n peu plus pr i H détachable pour former une
nicre, ce qui a ro encolure haute ou basse.

cur, Celles Modéle de R. D. Fairbairn Co., Limited, Toronto.

Chapeaux

Col marin et cravate en Madras Copenhague avec ' te 1 PEGE WIS

bandes noires au bord. Pour encolure
haute ou basse.

Madéle de R. D. Fairbairn Co., Limited, Toronto.
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Commerce |§
de PAQUES;f

ravires du 8228 $1.25 ladoz
Hau 8422 $2.25

avure ln 8426 $2.25 ladoz
Ia 8431 $4.00

8483 - $2.25 la douzaine 8484 - $2.25 la douzaine

Représentant a

MONTREAL,

Représentant a

QUEBEC,

M. A. F. Blair

8468 - $2.25 la douzaine

Flett-Lowndes & Co.,

MANUFACTURIERS ET IMPORTATEURS

TORONTO.

Pour Votre fs . B QUELQUES-UNS DE NOS
MODELES

A PRIX POPULAIRES

M. W. M. Whitaker

605 Edifice Lindsay

LIMITED




profils et de spirituelles friy

ces impitoyablement jusqu’alor

¢ malencontreux auvents

b ne nous lassons pas des helle
vtoltes anciennes, damassées et tissé
d'argent trés patinés. Nous ¢

rons nos chapeaux. Lt rien n'
OS¢ moment, comme ces petit
caux en ctoffie anclenne que les ¢l

loptés pour les

genre d'autre

des formes
loches retr

ussées

lorei
derri

tyrohens a hante ¢
tits chapeanx sont doublés de
' mieux de velours

encore a la doublure du mar
Comme ornement, autour de la calot
ne 1 ¢ skunks et un petit bou
toan-de de Toeil droit, un petit
et de roses anciennes, en taffeta
' rty, dans des tons passés voss
Ve, Vert, on encore petit houguet d

irgent
le d

¢ gl
tant plus €l

u d'acier, trés patinés

“nse I etre tres vieillot et d'an

Béguins d'enfants

namans sont touj heureunse

de

ns

mrs

1 rovarier les

st

coiffures leurs

de 1x

pourquoi n

s quelques deseriptions
er ost un

satin blane avec t

imule

ctites valencienn

le dess

' 1
petites valenciennes, 1

pied, tandis que
ent espacées, entre lesquelles on

perites roses oy

la passe du fond, dr

n, i

denx

us le ment

entr
sant, faisant sort

e malité, deux petits of

chaque cotd

est un héguin con

res de cachemire de

La passe s

retonrne

hlen

en rever

satin

vieux voilé d'une

ntelle dacier, et le fond du chapeau
t traversé par denx larges brides du
¢ hley
Pour wgnin en d
Fnpire ut le fond est i
i cocarde ourlée de dey
telle d'acier, répétée au bord de la pas
ndue, « agrementée de  cabochons
ran le glands d'un aspect trés origi

Chaussures de soirée et de bal

d

Mignonnes chanssures

brocart ¢

des

e en fantaisic bou
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Sacs Nouveautés en Suede dans tout,
Manufacturés par Flett-Lowndes & Co.,

‘ iss, d hochons en bril
nt relots d'or, avee de hauts ta
is X\ ronges, ainsi que les a
elles marquises de ce temps
nt d'un luxe inowi, d'une
( I'm transparence

ex(uises

Chaussures d'intérieur

wssures dappartement, Iy

irne a, loi aussi, fait sa réapparition

it nons surprendre, an

t wisstire se prétant i de multiples
Wiisons Tantaksieien

onr nos fu

ricants « 1wles cront i m
r len car toutes
¢ 1 elles fanmtaisies de la saison, on
du ns la plupart  d'entre elles sont
niee de | 1whe

emble vouloir prendre sa

\ e sur le feutre fin, 11 est évident
que 1 ndaines cherchent, par tous
¥ possibles, & créer une ligne
le dé n qui les distingue des an
tre telles en faisant usage des étof
plus fines et plus rares, et comme

el I ne manguent pas, elles n'ont qu
embarras du choix, qui semble $'étre

1 ur e velours
Bracelets-montre

Llidée n'en est pas nouvelle par elle
i seulement en subs

miais rajeunic

titnant une conrroie de cuir, assortie a
cmail de Ta montre, & la classique gout
mette d'or, on en d'autres cas en rempla

& Co,,
Limited.

les nuances.

cant e ropar wm

en manll

lequel se melent 1 '
e «
nalson

o 1 '

Bijoux et ornements de deuil

pla ‘ (
£ 1
T, ja
ent ' w o de
T ' t . 1
1is, 1
n off ¢ e a
hle la 1 1.
1x e 1
temps, en I
rotter a ' ' '
ntrody ' 1"
it ite i
nensement 1 nelle
l.es \ | « |
dane 4’1y net ' 1
weier est alte
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NISBET & AULD, Limited |

DEPARTEMENTS :

Lainages pour Hommes, Garnitures pour Tailleurs
Draps a Costumes pour Dames
Doublures en Soie

Toiles de Ménage
NOUS DESIRONS VOTRE CLIENTELE

Cela ne vaut rien d’atténuer les choses. Aujourd’hui notre maison est
reconnue comme le point central pour les dernitéres nouveautés, et aucun
Marchand, aucun Acheteur ne peut se permettre de commander une verge
de marchandise, tant qu'il n'a pas visité notre mag: asin ou examiné les
¢chantillons qui sont entre les mains de nos représentants,

Ou trouvera dans tous les départements un assortiment convenant a
tous les besoins de chaque partie du pays.

Le Choix des Marchandises de notre Département
des Etoffes pour Hommes, convenant a la confec-
tion des Costumes Tailleurs pour Dames, n'a
jamais été égalé sur le Continent.

Montréal, Québec,
207 rue St-Jacques TORONTO. 5 Bloc Parent
C. A. Laframboise, Gérant. A. N. Coté, Gérant.
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de bois ordinaire en le remuant. Les
ornements d'argent prennent un jouli ton
mat d'une grande solidité au moyen d'un
mélange de 15 gr, creme de tartre et
5 gr. de blanc d'Espagne. On mouille
un peu cette poudre et on frotte avee un

linge fin

Tenue de cérémonie

L’habit ne se fait plus que sans anglai
au, ce qul supprime des
devants Ueffet disgracieux de toutes ces
coutures et de donner aux de
vants de Phabit plus d'élégance

Les revers sont & crans
larges et
bord,

La taille descend & 3 centimétres (1.2
pouce) environ au-dessous des hanches

Les devants, asscz abattus dans le bas,

Ses et sans mart

permet

gus; ils sont
Jusqu'an

recouverts de  soic

descendent en pointe

Les manches, de largeur modérée, sont
avee fausse ouverture dans le bas ot gar
nies de 2 boutons

Les basques descendent jusqu'an jar
ret et sont arrondies dans le bas.

Le gilet en soie blanche boutonnant 3
boutons est avec une forte échancrure
dans le bas,

On place soi-méme les boutons du Qi
let, ceux-ci en nacre bordés de platine, a
Paide d'un systéme d'acerochage facile

La cravate blanche est large des bouts

Le col droit est de rigueur, les cols ra
battus, cassés, arrondis, etc., étant tom
bés dans le vulgaire

On  signale, comme toute derniére
nouveauté, une tendance a faire le panta
lon d’habit plus étroit du haut jusqu'aux
genoux et plus évasé du bas, qu'aux pan
talons de jour

Le mac-farlane, la cape jetée sur I'é-
paule & la noble fagon des Espagnols, le
nt
le dernier eri de la mode pour les sorties
de diners ou de théatre

La coiffure de reste e
claque, mais on porte aussi le chapeau
de haute forme

Comme chaussure, 'escarpin verni sur
comme plastron, le
plastron “trés raide” 4 “un seul bouton
(une énorme perle fine), ou la chemise a
jabot léger, en ce cas, 2 boutons (2 pier
res de couleur on deux brillants)

On fleurit peu la boutonniére, ajoute
le “"Musée des Tailleurs illustré,” auquel
nous empruntons ces renseignements,

pardessus & larges revers de soie se

circonstance

chaussettes de soic

Complet smoking

Ce gracieux vétement, beaucoup moins
sévére que T'habit, est d'une mise trés
correcte pour le jeune age; les person-
nes d'age mir ne le portent que dans les
demi-cérémonics avee gilet blanc de soi-
rée largement ouvert

Le dos avee couture au milieu et ou-
verture dans le bas dessine diserétement
la taille. Sa longueur est de 85 cent. (34
pouces) environ pour une taille moyen-
ne.

TISSUS ET NOUVEAUTES

Col “‘Peter Pan" avec cravate as-
sotie. La cravate est d'un fon d pale
avec barres diagonales en soie formant
effet panneau.

Derniére nouveauté de la sais:
déle de MM. Tooke B
Montréal.

mo-
s Limited,

Les revers @ crans sont larges, trés al
longés et roulants ct enticrement recou
verts de soie. Les devants, Iégérement

abattus
di

s¢ terminent par un petit arron

Les bords sont sans pigiire
Les manches se terminent par un pa

le 5 centimétres

rement simule
Redingote

Cette redigote, en cheviotte de fantai
fait @ trois bhoutons et deux bon
tonniéres,

sie, s

avee anglaises, mais ne fer

mant pas.  La largeur des anglaises est
de 6 cent. (2.4 pouces) dans le bas et de
Boeent. (3.2 pouces) a la partic bombée

des revers,  Le col a 4 cent, )
ce) de largeur an devant et 3 cent. (1.2

pouce) au pied

(1.8 pou

Les revers @ crans aigus sont recou
verts de soie jusqu'aux boutonniéres

Les bas des manches demi-larges sont
avee parements simulés et deux boutons,
1
tes, descendent i que lques centimétres
au-dessous du genou

Les bords sont sans pigires.

Les jupes, amples du bas et tuyauts

Pardessus peli

Le pardessus  est coupé
dans le milieu, ave
large croisure; le col chiale a 12 cent, de
tombant, il est roulant et entiére
ment recouvert de loutre.  La fermeture
du devant se fait au moyen de boucles
en ganse carrée disposées sur le bord du
devant; poches avee pattes

Sa longueur est établie
ces) de terre environ,

enticrement
droit, sans couture

tres

cent. (10

Pardessus croisé

i la saison d'hiver,

pardessus

large croisure et d'une longuear moye

ne aura une certaine vogue Nya
our eela: dabord ¢est
confortable
unique

Moins larges que |

Verses raisons

mode, ensuite e indenial

de cette forme qui est our la

sillson rigonreuse
inélégants tuyaux d'orgues qui nous pat
viennent d'outre

mer, ce modéle est o

pendant coupé avee une certaine
plear

Le dos est avee une couture an milic
et une ouverture de 55 cent, (22 pouces
de haut en bas de cette conture. 11 est

conpe avee amplenr.,

Les devants sont avee une double ran

wee de 3 boutons,  L'écart entre les hou
13 a

Les revers sont allongés i cas

toms est de 14 cent, (5} ponces) en
viron
sure ronlante.  Les poches sont horizon
tales et garnies de pattes de 8 cent, (3

pouces) de largeur
Nouveaux boutons anglais
Les

sont de

boutons de cuir semi-circulaires
nowvean a la mode

Noriolks et
ments de sport

pour les

Rainproofs antres vt
Cette mode s'étend éga
lement aux vestons faits de gris uni et
de serge blewe, pour lesquels des bow
tons de soie demi-sphérigues sont em
nombre  considérable  de
West

habits

ployés. Un
grandes
End pl

de soiree et,

maisons de tailleurs duo

ent ces

boutons sur les
tout récemment, nous avons
e fait d'un Worsted moyen

¢ de

vt un Loun

eris, doul sole noire et garni de

forme; 'effet

€légance

1ons noirs ayant cette

de cet ensemble est d'une

qui

frappe @ premiére vue, La couleur du

Worsted était un petit dessin en noir et

Chaussures pour hommes
Sauf pour le cas oi la culotte est obli
gatoire, le soulier découvert pour hom
porte guere en tant que chaus
ceremonie
La hottine &

me ne s
sures de
houtons en

ctoffe noire

lui a suceédé.  Ces houtons sont plats,
au nombre de cing et généralement re
couverts d'¢loffe, ceci va de soi
On revient & border les claques, la

mode en était passée, Nous parlons ici
pour les articles fins,
On cherche un

bouts de formes

juste milien pour les

Les formiers peuvent se réjouir. Voila
un article qui n'est jamais a point,
Plus que jamais, on assortit la conleur

des bas & celle de la chaussure.

Guétres

Voici
moment la botte-guétre est re-

Rien de nouvean sous le soleil.
qu'en ce
venue en faveur et les types abondent

Toutefois sa
modifiée

est sensiblement
parus la

conpe

sur les modéles pre
miere fois vers 18:8

Vers cette époque, une unique fente
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DEBENHAMS

POUR LES

NOUVEAUTES

Nous recommandons a tous ceux de nos clients qui se rendront en ville
pendant les quelques semaines prochaines, de visiter nos magasins.

Ils constateront que notre stock contient les Derniéres Nouveautés
en Modes et Matériaux pour Modes.
Nos lignes de vente courante représentent la meilleure valeur qu'il
y ait dans le commerce.

CHAPEAUX. Grandes et petites formes—~Calottes

hautes—Leghorns.

BRAIDS. Nuances nacrées en Ramie, etc.

NETS. Nets Tosca dans un assortiment com-
plet de couleurs.

FLEURS. Les Fleurs sont au premier rang. Notre

assortiment est énorme et comprend
toutes les nuances.
PLUMES. Riches effets en aigrettes et autruche.
RUBANS. Unis et Fantaisie. Valeurs insurpas-
sables.

DEBENHAMS (CANADA),
LIMITED.

18 et 20 RUE STE-HELENE, - - MONTREAL.




Cache-cols, cache-nez, écharpes

Bijouterie pour hommes

TISSUS ET NOUVEAUTES

REDINGOTE A BORDS FUYANTS
(CUTAWAY) A TROIS
BOUTONS

I
| '

sont wiics. La poche extéricnre de
e est finie par une bande. Les 1
hes somt finies par une manchette
e o leux bhoutons
| cbest a un rang de boutons
o estite 134 pouces jusqu'a
ponees, longue
Lo devant est ferme pan cing bout
ost (8} ont e et les |
ot

1 ancl
es ¢ e la jamibe & partir
on sguen bas 1 mesure
1Ces 4 genon ot 1 uces en ba
Les my o stivantes
Mesure i el
Lomguenr & la tailly
I i la taille de fagom 18
| ] tale
g esure d'épanle 8
N e I8
Mesure d'on
ponies i
Iitrin '
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IS ) M N e 1 ik
1 ) b4,
) { i
1: Cela vous sera profitable. :; ik
‘ ’ ‘L‘ i i i
‘: Des milliers de marchands perspi 1’ s'i
4 e Clott Difiolls vendens soenes sos ’ il
" ::r:a:ques. : ‘ :} b % %
1; P ‘> i
commande a titre d’essai. AR
:{ ! it
‘) Pour Gargonnets : ¥ :) il
1: Buster Brown, Hercules, Rock Rib. ‘) ' .
Pour Hommes : i
:) Marathon. 1: siEne
) Pour Dames et Jeunes Filles : - ) {
:; Three 80s, Prcilla, Princess. 1;
Pour Jeunes Enfants :

1; Little Darling, Little Daisy, Little Pet. 1)

\
\
( !
:) Donnez un ordre a votre Fournisseur. 1:
:= 1:
) (
‘ . > . ’
{ The Chipman-Holton Knitting Co. 1:
:; = LIMITE) ——vr— :,

)
1: Manufacturiers de Bonneterie les plus importants du Canada. :}
{ MAFUFACTURES : ’
4: HAMILTON, ONT. WELLAND, ONT, :’
1' Agents de Vente : E. H. WALSH & CO., TORONTO. ‘;
, SUCCURSALES 1
‘) MONTREAL. WINNIPEG. VANCOUVER. ‘:
» {
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John Macdonald & Co, Linited. |

VENTE EN GROS DE

Nouveautés en Général,
Mercerie pour hommes,
Tapis et Articles de Maisons,
Confections.

TORONTO

o o

LESPRIT DE PERSEVERANCE

les a élevés peu A peu A la position qu'ils occupent dans le com

merce des Nouveautés en Gros. Leur devise a toujours été “En

avant et plus haut,” ils ont pris I'habitude d'étudier a fond tous \
les détails de leur commerce, Tous les marchands et acheteurs |
qui visitent les magasins de Joux Macoonain & Co, Livien,

saccordent & dire qu'il n'y a pas de stock micux assorti au Canada,
Les visiteurs sont saisis d'admiration par la heauté de leurs mar han

dises et étonnds de la valeur supirieure des articles

DE CHAQUE DEPARTEMENT.

o o o

VOS ORDRES PAR LETTRES SERONT
EXECUTES PROMPTEMENT.
o 0o ©

John Macdonald & Co., Limited.

Représentants :
M. J. O. Trempe, 207, rue St-Jacques, Montréal.
M. D. Fontaine, 77, rue Church, St-Roch, Québec.

M. J. H. Carson, (Cowansville), Cowansville
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NOUVELLES CREATIONS DE LA MODE

COSTUME TROTTEUR i

»asse
Le
st hair noir avec un gro

naead forme la seule garniture du chapeau
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NOUVELLES CREATIONS DE LA MODE

COSTUME BOLERO.

On doit & Martial & Aumond le retour du boléro, Cette gra-

vure représente un de leurs costumes holéro en tissu permo, tan et
blew, La jupe, avee taille haute et larges panneaux de plis piqués

vant, a en arricre un pli crenx, ‘e costume a aussi
arniture en broderie de soie bleue ouvra entre des
tuyautages. Une blouse en chiffon dont la couleur est assortie i
celle de la jupe, est garnie de batiste et de broderie anglaise, et le
col plat est brod¢ de cordonnet bleu,

une jolie
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NOUVELLES CREATIONS DE LA MODE

|

LE NOUVEL COL ZEBRE.

te un wtume en satin noir, se fern l
i ches & la paysanne vont
urnées en taffetas ra

() est en talletas ravd,
mer, d'apres le méme patron, un costun
x en mohair noir et en worsted carreaunt

has en avant et
jusqu'an
blanc et

e
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Overalls
Success

pour
Travaux
les
plus Durs

Les overalls ordinaires s'usent promptement. Le tissu et la couture
ne résistent pas d habitude aux efforts occ asionnés par un travail dur.
L'overall durant longtemps est ce lui de la marque ** Succe 8.’

Le tissu du Success est un denim absolument le me illeur que l'on puisse
obtenir,

La coupe ample du Success est un p sint important. Ces overalls sont
hauts en arriere et larges des jambes. Toutes les coutures de chaque
vétement sont A double pigire, bonne et forte Remarquez que les overalls
sont ouverts des deux cotés — et doublés de telle sorte qu'ils ne peuvent
pas se déchirer,

Toutes les grandeurs dans les trois différentes pesanteurs demandez-les
A votre marchand de gros, ou écrivez-nous directement,

Procurez-vous-en avjourd’hui afin de satisfaire vos clients,

G Canadian Comeriors Cor s

Deontieal




De A i Q, 68 pouces

De Qi R, 1! pouce

Firez la ligne AR

De A @S, 146 de la mesure de poitrine
Elevez la perpendiculaire ST

Tirez 1a ligne T1

De Uan Houce

DeVaw
De GaX

\u point X abaissez la perpendiculaire

a mesure de poitrine
méme mesure

et formez le ¢

De Z &1, 14 pouce

\u point 1, abaissez la perpendiculaire

Le point 2 est & mi-distance entre 1
et N

Tirez la ligne L2

De X a3, décrivez une courbe ayvant le
point W ¢
W i 4, décrivez une courbe ayant

le point X ¢

mme centre

mme centre

pouce. Formez le corps de

De N a6, 1 de la mesure de taille
\u puint 6, abaissez la perpendiculaire

De 1y a a8 146 de

la mesure de poi
tring

Le point 7 est & mi-distance
et (

entre N

Le point 8 est & mi-distance
et )

entre M

Tirez la ligne 7-8-0
De A4 T,

sure d'épaule

et de M & o, premiére me
plus 1 pouce

Appliquez Ja deuxiéme mesure d'épan
le, plus 1! pouce, du point H jusqu'an
I'épaule en arriére, et de M
jusqu'a la ligne 10

milicu

lirez igne 0-10

De 6 d 10, § pouce de moins que de T
a\

De 10 11, § pouce
Formez 'épaule et 'emmanchure

At point 9, menez une perpendiculaire
a la ligne 7-8

Tirez Ia tigne C-K-1

De 12 @ 13, 146 de la
trine

Firez la ligne 11-13 et formez la gorge

De K i 14, 1] pouce

De6an

De 6 a6, 11

meme distance
pouce

Appliquez la mesure de taille de Z & Y
et de 16 4 1. Enlevez ce qui reste an
point 2 entre le devant et le co1é

Firez une ligne a partir du coté du d
vant jusqu'au point 19,

Placez

I8 et tirez une

F'équerre suivant les points 3 et
ligne droite déterminant
le point 23

\u point 13, découpez un V d'environ

b pouce, tel quiindiqué. 1

upez l'es

pace compris entre les points 18 et
laissant de Vampleur sur P'estomac

Basques

De 1 @& 20, 9 pouces
De 20 4 21, 11 pouce

lirez la ligne 3-21

De 3 & 22, 1 pouce de
i 23

plus que de X
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n 1 éme ¢ e de 3
| i ligy 2(
1
¢ pont 2y 4 ponce an-dessou
v lig taille de fago
nd | ¢ oan point
| rd du devam ' ¢
M. Lok Charros vageur o o
A w & Ui |
. “n

al, & cte ¢l e de 10T
Richel
M. Charron n'e e de trente
| ar n cara 1 n affal
lite « Loconnaissance o i lwi
nt acqu nhian n
s On peut étre rta
Charron ménera & bien tout

Le Maire de St-Denis

PENMANS, LIMITED

A\ \ mblee annuelle de ey mns
Limited, qui a eu licu lundi ¢
sous la présidence de M. 1. Morrice

nouveaux directenr nt vin
remplacer M. H. V., Mereq a

retiré,ct M

Ewing, qui est décédy

directeurs ont ¢té réélus y

mpris le président et le viee-président

nouvea directeurs sont MM, H

R Marris et H. B, MeDougall. M. «

(1 nson a €té ¢lu seerétaire-trésorier

« ement de M. R, Whithy, de
"

Le rapport financier indique que les

resultats de Fannée écoulée ont é1é trés

itisfaisants

LE SUCCES BASE SUR LE
SYSTEME

L'n MRICTCe Sans systeme ¢

quel ¢oté il va. \

fondamentaux du systéme

[

es départements en bon ordre

systéme est 'art de tenir o

nicre 4 ce que tout fonctionne an

wulicrement et uniformémen

qu'un
ge quioindigue toujours heure exac

Le systéme consiste & tenir

SN el Ses Tayons en si n ordre g
Fon puisse produire un article aussit

aquil est demande

Juand vous acheter

3 des marchand

achez exactement ce que vous

en stock, et surtout ce que y
pas acheter,  L'achat de 1

ous navez pas |

Faccumulation d'un stock tr

swrespondance demande & étre

tarte  systematiquement Vous  fait

preuve de systéme quand vous pouve

mettre la main en cing minutes sur une

lettre €erite et regue, ou sur toute factur

d'une commande expediée durant 1'ay
nét

Vous suivez un systéme, quand vou
pouvez voir d'un coup d'oeil la picce jus

tifiant la présence dans le magasin d'w
article quelconque, indiquant sa proyve
nance, ce qu'il conte et le prix anguel

end. Le marchand de g

ros pent tenir
les livres cela. Le détaillant peut
INSCPIrC  ces  renscignements en petit
hiffres sur la fiche qui accompagne cha

|
que article

Vous opérez avee systéme, quand vou
wez, & lafin de chaque année, combier
ous avez fait de profit ou combien vou
wez perdu d'argent dans chaque dépar

nent de votre commerce. Si un dépar
temient n'est pas profitable, supprimez-le

Mettez un systéme en pratique

us savez, tous les trois, six

lonze mois, si un vendeur rapy

largent & la mai

1 Sl est une
wse de pertes, il faut le remplacer par

un homme meilleur

Vous mettez du af
faires, quand, chaque jour, vous pouvez

ir d'un coup d'ocil, Ta « de cer
taines marchandises qui a ¢ vendu
combicn il en reste en stock et combien
il en a €é commands

quand vous pou
¢z voir rapidement quelles sont les mar
handises

qui se vendent et celles qui ne

e vendent pas; quand chaque employe
% la place qui lui convient, ¢ mnait

parfaitement ses devoirs et ne s'oecupe

pas du travail des autres; gquand vous
pouvez onvrir votre grand-livee & un mo
ment  quelcongue et dire  exactement
quels sont vos frais, la quantite de mar
chandises vendues, 1a somme d'argent #

taire rentrer et celle que vous devez
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'& La Derniére
Soie Sergée

% NOUVEAUTE
AVIATOR o
. FRANGAISE

PROVENANT DE

LYON. !

A

27 Nouvelles
NUANCES

Des échantillons

de ce

RICHE TISSU
EN SATIN

PARISIENNES.

K sont offerts en ce
. . S SR
Nouveau Tissu Noir moment pour

Glissant Facilement. livraison immédiate.

TOOKE BROTHERS LIMITED.

MONTREAL

Manufacturiers de rtateurs di
CHEMISES, FAUX-COLS, CRAVATES.

Impo e
MERCERIES POUR HOMMES.

MAGASINS a MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG.
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OUATE DE COTON :
“NORTH STAR, "
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ROBERT HENDERSON & C0.,

MONTREAL.

JAMES STANBURY & CO., -- Toronto.
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Téltphone 445.21
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Votre rayon de ganteric vous
rapportera le maximun de profits

avec notre superbe assortiment de

GANTS PERRIN

_—
que recherchent les personnes élégantes
A cause de leur beauté, et les personnes
économes A cause de leur darée,

VOUS BENEFICIEREZ AINSI:

d'un surcroit de vente di A 11 réell

\u[):rinlil/ des GA“TS PERHm‘ de la

grande publicité que nous faisons au

profit dumarchand dans les principaux

journaux et magazines du Pays

PERRIN FRERES & Cie.

La plus grande Maison de Gants du Canada.

28 CARRE VICTORIA

MONTREAL.

e et

~
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¢ ) qu 1 meree; 1 ! gis se fait LE comMMIS Qui S'ETABLIT
nbinées, car sans elle, j énormément tort, | hon
. s organisateurs d T Ebestin o Les commis-marchands sont Jes ¢
. ux promotenrs d'ares  merce ot oty dos ¢t des  ployés danjourd’hui, mais les meillo
mouvements utiles quy IMeréts des om ' Y SOHt Co ¢ Pentre cux seront Jes marchands de (e
mergants d'attemdre un qussi g 1 1o B e , '
Dsica ipaux industricls fon Nous disons les meilleurs et non le
bre de personnes en aussi pen de temp
' tssant () teraux er ¢ machn 1 tortunes, parce que bien souvent le
et axactement, Cependant 1y press 3
1 > s oo rial, Oc derni derniers gaspillent leur avoir, tandis
commerciale ¢ vie d'un mauvais oci ’
offre, chaque  semaine, un resume  des  les premiers éconon Sent une partie
par beaucoup de gens, et il y a des hom , X )
! qui d et plus leur salaice. Ce sont gens dlordre, gon
mes qui croient que lewr comm ] 1 .
. moms de votre commerce Le mar prevoyants, tandis que les autres, d¢
rait fait des progre tont si rapides et
i nd gui it e plus volume d'af-  pensant sans caleuler s¢ montrent iy
{ S la presse commereiale. Muie ponr
. " 0 obt ces renscignement sonciants de Mavenir
leur repondre, il n'y 4 ! faor
ussy nt qu ' commer 'y a d'heurcuses exceptions; noy
constater que toutes entrepri ) .
> : profiter phis 1ot huis nnaissons des commis i qui leurs pa
o eree de dét ont fanr de pro . ' ’ e 1 0
mm] | ‘ 1étail 1 xl ! il b= éné par les contrats. o rents ont laissé quelque bien et qui n'en
Rres Iv“ ¥ rapides pendant ¢ ~H‘-'\’-V-"H par d'4utres circotstan ¢ Journal de  COMLNUENt pas moins & rester commis
1NEES, au cours desquelles I; o s ¢ houis- i & s haute in COmmis cconomes ot sages, se perfe
r son inflaen ¢ ereg one de la p hauty
commerciale a acquis son inf b : ) i i v aes s Honnant dans leurs connaissances com
actuclle, que pendant toute période an : sk s feront certainement un
terienre, T.es irguments présem 5 : . L a leurs affaires en méme
’ o G o o mati ‘ " ' mieny
tre les journaux commerce tomhen 4 livid ¢ ] 1 Commanauté commerciale
: 3 vaut pour les individus et pour 1o
Teux-mémes en face de ce fait 1 . . 1 " Nous voudrions pour commencer cette
eveloppem le Torganisation ¢t des
. serie d'articles sans retention, que nous
Naturcllement Ie journal d, mer- abfaires § o
" nous proposons de faire § lintention des
ce nest utile an détaillant que siocelui
Le pris de 1 ement est une ha commis, leur dire qu lques mots ay sy
¢i le lit. Le commercant peqt payr ! ! 1 ' 2
« compiry importay 1 “n ot du du marchand
honnemeny chaqu NN Ce | ant ' . ! v A
1 ) | Inemen 1 patron oy Ven Le commis pour sctablir a nécessaire
" contr ur s Mar deve . . " ¥
1 ‘4 part au ‘ wWhovi o Fhui son journal de  ment hesoin Tun capital en argent Sl
{ l'éditeur, o West daneun profit pour ¢ conmat assez poy A b
] hand ul f ' Voi il contient, en tirer profit qui commence son établissement devra,
q archanc e aut es 1 . e e
i marchand, ( il faut, c'est un en & 8 ¥ buiser 198 | a8 dans ses premiers achats, se montrer ex
] tellige journal de commer car il pourry dee de change |
ol intelligent du journal o mn S et Hfair hange-  Cessivement réservé; il devea agir d, -
i es NUMEros dy jours Aevraie ments & app Cr d ses affaires, chang :
1 ce, 1 num du journal - devraient " i et : | meme fagon en ce qui g trait & laména
1a88¢ ‘un emplo tre: quelaues MENts qui ponrron rune grande in
Passer d'un employé A 1'auts Juclqu s H', . . gement et au mobilier de son magasin
. . 8ONS de commens s sence sur les vésultats & htenir s %
| unes des maisons de comm ree les plu I devra toujours avoir présent d l'esprit
progressives exigent que le journal soit Les éditenrs ong le droit de eriti mer  1e montant de son capital et ne rien faire
remis an burean poyr y Ctre 180TV car ils permettent fréquemmeny que  aui puisse I tompramettre en totalité oy (
Mais “”I'-’m" L Al doit porter 1y mar- urs journaux soient employés sin ple- ¢ partic.  Evidemment il achétera une
que d¢ 1aque loyé d'y départe artic Mus g de p 8 ma
i «, que  empl \y I'un 1]1 e ment pour lowanger indime St Ins. maar partie, la plus grand partic de ses mar
;‘””H, mdiquant g celui-ci I'a Iy U chandises et les produits g, ue Jocalite chandiscs & crédit mais les échéances
‘mployé ne lit pas le journal il a tort; arriveront ot il fandra payer le factu
s I R temps du bluff ot de ses o nséquen TREVORY ’ pay $ act
sl Te hit, ses patrons savent trés bien g les industei trou- TS Son avenir de marchand dépendra
2 E8% Dassé, et les industricls ot tro '
qu'il aura plus valeur pour eux, Une . . beancoup de 1a maniere dont il aura fait £
] ~ o fé.  ¥¢ AWl Wy avait pas de meilleur moyen . |
e clligente est esse ¢ au ¢ . ace g wemicres échéances
’vnu int wl v t ¢ nvlu 1 ,x d'y remédier dtie de tire fos Journaus n“ x| : micres échéance
\ oppeme t des affaires Naler S, ¢ho 1 € capita iremier, n Cessanr our en
SCQui - n'est pas appréciee comme el st I 1 4 f trer en affaires, dépend beaucoup, com-
4 déta its 1 chose est peut-étre faite
devrait P'étre Un 1 < ! SR SN me importance, du genre de commerce |
i lomme n'étant pas renseign n'a pas : 4
' quon entreprend, a localité, de 1a
Si le journal g commerce rend tant . i de le mettre en ¢ mte; mais il y e Py g L o s X
v e clientéle qwon veut créer, ('est le prin
de services ay gr ind commergant, pour i des faits nombreny recontns absoly
S Wen Tondeats ' cipal souci, celui de savoir quel est le 3
auor wen rendrait-il nas aun petit mar ment vra grice auxquels o ' re . g
Sand | I | . ) '% &rice auxquels on peut et montant du capital qui luj est nécessaire,
chand, qui dispose moins nombrens s ou mods enseigné s s ol 2 y AN L
! ;’ ’ noins renseigné sur la situation que doit avoir le commis qui s'étabhit 4
sources natu t renseignements ¢ e
I re clignements qu L homn it = 1 SN propre compte, Quand il a des dou ke
Fhomme qui fait un gros chiffre d'af Jomme yui Tit son journal de com ; ) "
s Boatt w mprend 1 : tes sur les caleuls qu'il a Etablis, il luj
faires? 11 serait impossibte g, répon SURIA et comprend 1y sitwation - feos § A DIE
| 1 - Sk i travaille & tator i st facile de les lever en s'adressant aux
re g ette questio e nmere 1 L % . . - . ]
5 ' cette question mani : marchands de gros qui seront ses four ¥
faisante moms gue ¢ ¢ mait quelque moyen s p g )
nisseurs oes ourmssecurs seron on- ¢
. partienlyer dn tormations dans  son
i Le journal 4, commerce est encore . | ; . chantés de le renseigner,
mp o mite, sans avoir recours
plus utile ay petit marchand.  Celpi-ci

. Py 1 Il vaut toujours mieux rester commis
1y velle pportées par 1a
peut lire son journal et s .

renseig P 3 P an ou deux de plus pour compléter le |
sur toutes les conditions dy marche tant B '_’"WI :“I' "I:' 'l“'l‘m"u“‘l‘” capital voulu, que de s lancer dans les
e M»n:,,m e premiére que de ticle des vieilles méthoder i putaftrajent ‘I‘] altaires avee Pidée au'on s'en tire flmvn }
manufacturés, Le grog commergant n'a magisine: Jenrs Propriétaires, ey o, a force de travail d'énergie et de volon- N
pas d'autres rense nements ¢ e, malgré un capital insuffisant, E |

Len pratique les conseils qui y sont Le temps qu'il faudra passer ; ajuster
Le petit marchand dit parfois que ses nnes, les idées qm y sont suggérees, ses finances est un temps retiré au tra [

Ovens me Mui permetten pas de s'a Hent sans doute leurs alfaires s'a vail; les soucis que crée une situation

bonner ay journal, organe de son com- méliorer, financicre embarrassée, sont bien sou-
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Préts pour le Commerce de Réassortiment

Les Ouvertures du printemps ont été des plus encourageantes
et ont donné toute promesse d'une forte saison.

Peu importe que vous achetiez tard ou de bonne heure, si vous
achetez ici.

Notre Stock de Chapeaux-Modéles sera maintenu encore pendant des semaines & un
haut niveau en ce qui concerne les styles et la quantité.

= p
o

- f/b‘\n\f <
‘i:j f ol
e

Tous les Départements sont Remplis de Lignes de saison.

Si vous n’avez pas encore donné un ordre, nous pouvons vous servir rapidement et bien.

The D. McCall Company, |Limited.

Modes et Nouveautés Fantaisie en Gros.

TORONT.
QUEBEC MONTREAL .. 101“!%&'\% WINNIPEG.
2 i
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CONSEILS AUX MARCHANDS

n tre cor
nt | quelques dolla «
nd parlera qualité, mate
|
Wi ‘ ricat n d'ocuvr
ntiey n D |
I
ne ventg
and devrait a re u
icite, N
| \
devrait 1 r 1 e ‘
‘ ' Fannonces et récla
t bt
' vification nple
r lu ent sur |
' ] ' rtir le fai

yen rofitable d fa
) ste & dre une
i 1o adresser ¢
ur tre appelar
ol v marchandise ey
i and et invitant ces per
aminer le stock, sat !
A ées de faire
S nne humenr, 1
I L | e 5 \ et u
" ¢ 1ins uvent ga
A rappele s que pe
un | me g ¢ an
r melgue chose et n
¢ de «

I'raitez a " ¢ le voyageur d
' Jue fa U non u
Souvene ue le voyageur de

mmerce est en général un tres bon
AgNON, toujours prét & vous aider
¢ vente, & vous donner un hon

1 et a assister chagu f

le peut

Ne négligez pas o
le marchands

mptes comme leur

mpte
ement parce quiils n'ont pas
fonds disponibles pour payer imm
diatement cette facture et ne cherchent
s un moyen queleonque de le fair
| profiter de l'escompte
Une autre ch devrait fixer I'at
nt n du ) o Coest les ¢ pte
de fret qui lni sont présentés t le
jours.  En y faisant bien attention, le

d s'apercevra, dans bien des cas

Varticle expédié a sur la facture un

s trop fort; e

fant signale au trans

ut etre facilement ajusté, et

» de dollars seront ainsi épar

pendant anné
Evitez de vendre & erédit a un client
donteux ou & un homme qui est connu
ous pour payer tardivement
Surveillez de prés vos rentrées d'ar

TIDY-

INGE NETS

I.ES SEULS

s'ajustant parfaitement

en réels cheveux
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A Grand, R 2
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Le filet est absolument inviaib

24 Allover, R 26 Maile extra fine
anssi de toutes sortes de Filets
Simcoe et Wellington, Toronto, et 53

XXX
y",,.-./-

Y XYY

le et mantient la

A Cheveux, Crépons, Rou-
rue St-Panl,
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Fixez le caprice des
_\ 3 dames avec ces cols
oo de fantaisie.

Avec ces Cols de Dames strictement a
la mode, vous pouvez faire des affaires
excessivement actives. Nos styles gra-
cieux feront plaisir aux dames—et se
vendront dés qu’elles les auront vus.

Toutes les formes et les hau-
No. 231~ Repp., § eillets, $2.10 la doz. teurs populaires dans les
No. 213, en piqué, méme forme. derniers styles parisiens— en
piqué et en repp.

Les illustrations ne vous
donnent qu'une faible idée
de leur fagon élégante.

No. 229—Piqué, 3 patrons, $2.00 Ia dox

Vous devez voir cette ligne No. 226, méme forme en repp.
pour vous rendre comrte

combien le style et le fini
de ces nouvelles marchandi-
ses sont de la maniére W.G.

& R.
N'oubliez pas de question-

No. 200~ Pigué, 3 patrons, $2.00 la dox. ner notre voyageur a leur
No. 221, méme forme en repp. sujet la prochaine fois qu'il
No. 223, 1., méme forme en repp. se présentera.

Ou mieux encore donnez un
ordre maintenant pour le com- i S AN
merce de Paques.

BERLIN

Manufactures 2
Bel'“ll et No. 230~Repp., 1 sillet, $2.10 la dox.

No. 212, méme forme en piaué.

T e,




n bon ordre vos comptes a
pas de comptes ar

es mains de vos clients

LES ORDRES PAR LETTRE

Leur influe

nee sur le commerce a la
campagne

Dans beaucoup de petites villes oi il
|

| ny a pa j al quotidien pouvant
i crvir dimtermediaire entre le marchand

sant affaires

rands ¢

Mmois
grandes villes
wrchand  de
ut pas 1

a grande mai

naturels, les maisons fai

par correspondance causent

nnuis au marchand

e que les gens mémes qui

local
vs comptes de trois, six ou
tont leurs achats dans les
O ils patent comptant, Le
la campagne sait qu'il ne
dre & meilleur marche gue

son. Ce probléme a embar

rassé beanconp de commergants, et il est

plutot diflicile de le résondre. Dans la
plupart des cas, le mal est div & Vinflexi
) bilité et au manque de vigilance des mar
chands, Ils tombent dans 'orniére et y

restent, s

weurrent; o

devralent surveiller

marché que 1

n'est pas chos

surveillent ce que fait ler
n'est pas lui qu'ils
Vendre

out autre

nais e
a aussi bon
concurrent local
¢ aussi importante que l'ex
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istence de la grande maison de commer

ce de la cité, Ce sont ces grandes mai
détaillant doit  suryciller
Lest pourquoi il doit lire non sculement
les journaux de commerce, mais aussi les

Journaux quotidiens

sons  que le

Des idées fausses
@ ce swet ont entrainé la faillite ay lieu

de conduire Les marchands

au succés
devraient essayer de faire comprendre &
leurs clients la valeur remarquable qu'ils
ubtiennent et leur démontrer que pour
le prix qu'ils paient ils ne peuvent se
procurer les mémes marchandises dans
aucune ville ou cité. Ne vous inquiéter

pas trop de votre Etablissez de

bonnes affaires en vendant les marchan-

voisin,

dises qu'il faut et en prouvant leur va-
leur. D'autre part, si 'un ou l'autre des
marchands d'une petite localité coupe les
prix, les autres doivent en faire autant

Clest la l'origine du mal. Ces marchands

nuisent au manufacturier qui perd des
aftaires et perdent eux-mémes des pro-
fits. Le véritable esprit d’entreprise par-
mi des marchands qui travaillent en com-
un sans inimitié entre eux, fera beau-
coup pour le développement d'une petite
ville. 1 existe de nombreuses formes de
publicité; méme s'il n'y a pas de journal
quotidien dans la localité, il est presque
certain quil ¥y a un journal hebdoma-
et il est du devoir des marchands
de s'entendre pour annoncer leurs mar-
chandises et pour veiller & ce que l'ar-

daire,

gent gagné dans le district Y Soit de pen
s€. Avec un peu de soin, il n'y aur

pas
de difficulté

La nature humaine ¢y
peu pres la méme dans le monde entjer
Rappelez-vous que l'argent fait impires.
sion sur la plupart des personnes,

NOUVELLES MATIERES POUR LA
FABRICATION DU PAPIER

Depuis de nombreuses annces, les ex
perts du département de I'Agriculture
des Etats-Unis font des recherches pour
trouver quelque nouvelle méthode de fa-
brication du papier au moyen de tiges de
mais, de cotonnier, de bambou et d'au.
tres fibres,

Les experts ont estimé que la quantité
de fibre de bois disponible pour la fabri.
cation du papier serait €puisée dans quel
ques annces, et des expériences ont liew
chaque jour pour découvrir un succédané
de la pulpe de bois,

Les expériences, faites dans une ma
nufactere de papier de I'Etat du Maine,
appartenant au gouvernement, viennent
d’étre terminées et ont donné satisfac-
tion & tous les points de vue. Les expé-
rimentateurs, pour les travaux desquels
le Congrés avait alloué une somme d'en-
viron $20000, pensent avoir trouvé le

moyen de convertir en papier de la plus

(Fleurs et Feuilles Artificielles.

SPECIALITE

Fleurs et feuilles en étoffe et en papler pour bou-
quets, festivités, décoration générale, couronnes,
ete

DERNIERES NOUVEAUTES

Bouquets de fiangailles, fruits, guirlandes, tiges,
décorations murales, fantaisies & suspendre, jardi-
niéres, décorations de tables, paniers, asbustes et
buissons en miniature, plantes décoratives, pots en
fleurs aromatiques, vases, paniers pour mariages :
matériaux pour la confection de couronnes, fleurs
séches, herbes, plantes naturelles conservées, pal-

mes, feuillages en papier, etc,
Plumes pour garnir les chapeaux :—Plumes d'au-

truche, héron, fantaisies, ailes, pompons, ete. etc,

F.-W.H. Hegewald, Dresde,
ALLEMAGNE,
Lxportation vers tous les pays. J

A\

Sous-Uetements
Marque health

Avez-vous commandé vos Gilets Ru-
bens Brownie pour le Printemps ?
Nous tenons aussi um bon assorti-
ment de Vestes & Manches Courtes
pour Dames, tout laine, en pesanteur

Mghee - . . . .. ... ..

Vos ordres seront exécutés
promptement.

(ircenshields Limited

MONTREAL,




TISSUS ET NOUVEAUTES 13

Etoffes a Robes pour le Printemps
La Mode est aux Robes.

Profitez comK/llétement des tendances actuelles et activez
la vente des Marchandises en Piéces.

Les Ventes d’Etoffes a la Verge sont profitables.

Nos stocks de printemps comprennent les Tissus et les

Nuances a la mode.
SERGES VOILES PANAMAS
RAYURES FINES (HAIR LINE) CARREAUTES SHEPHERD'S

Faites-nous savoir ce dont vous avez besoin.
DEPARTEMENTS DES ETOFFES A ROBES

GREENSHIELDS LIMITED, MONTREAL.

Gants de Peau de Pewny pour Paques

CETTE MAR! UE SUR
UN GANT ASSU

LES LIGNES EN DEMANDE

v@) > SONT EN STOCK.

3 Q(,WN y 0
Q KID ﬂ GANTS DE PEAU COURTS DANS TOUTES
Géove%

LES BONNES NUANCES.
GANTS DE PEAU LONGS DANS LES LON-

&@é GUEURS CORRECTES.

%NBS(%P#L%J%SJE{} %N#S Laissez-nous coopérer avec votre Département des Gants.

DUREE.

GREENSHIELDS  LIMITED, MONTREAL.
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Pour votre Commerce du
Printemps—
Mettez en Etalage

Les Coutils 0’ Art Tmprimés
de la DOMINION TEXTILE Co.

De nombreux modéles nouveaux ont été ajoutés,
Ils se vendent facilement pour Décorations de

Chambres a coucher, Dessus de Meubles, Etc.

Demandez a votre fournisseur ces trois lignes.

Draperie d’Art, No. 265, No. 288

Beaux dessins Floraux

Renouvellement d’Indiennes pour
le Printemps

Demandez a votre fournisseur

Le No. 4 a 8c. Le No. C a 10c.

TEXTILN

DOMINION

\OLT/

—




e qualité les tiges de mais inutilisees
o les fermes. Les spécimens de ce
pier rivalisent avee les meilleurs pa-
crs dlimprimerie et d'écriture qui exis
oty il est fort et durable.
La production du papier au moyen de
« de mais n'est pas considérée com-
e le resultat le plus important de ces
cxperiences, qui ont démontre qu'on peut
e du papier avec presque toutes les

Jatieres @ longues fibres.  Le sorgho,
Ta paille de riz, les tiges de cotonnier, de
Lambon et dautres plantes ont €e em-
ployes a la fabrication du papier,

11 y a plusicurs années, un inventear
prit un brevet pour le traitement des
tizes de eotonnier par un procédé spécial
o la production d'un papier de honne
qualité commerciale, 11 fut démontre que
la fibre de cotonnier est beancoup plus
forte que la fibre de pin et presque aussi
forte que la fibre de ling il est done p
sible d'obtenir avee ce produit qui cons-
pitnait jusqu'alors un déchet, un papier
supericur comme force et texture au pa-
pier ordinaire de pulpe de bois. Avec la
matiere inutilisée dont on  dispose, on
pourrait créer une nouvelle industrie.

\fin de solutionner la guestion du pa-
pier, les experts du Département de T'A-
sriculture ont recueilli des déchets et des
plantes dans des fermes  situées dans
partes les parties des Frats-Unis, et ils
feromt expériences pour se rendre
compte des possibilités offertes par cha-
cune de ces maticres pour la fabrication
du papier.

lls essaieront anssi le sparte, plante
riginaire du nord de VAfrique et d'un
crand emploi dans le sud de I'Europe.
Les racines de riz, les herbes sanvages
o antres plantes du Japon et de la Chine
formeront la hase de futurs essais.

8-

des

LA SPECIALISATION DANS LA RE-
CHERCHE DE NOUVEAUX
CLIENTS

La recherche systématigue et constante
de nouveanx clients est un facteur du
systéme de vente des établissements in-
dustriels, qui commence @ étre reconnu
comme rapportant de gros profits. Quel-
ques compagnies trés importantes em-
ploient dans ce but des hommes spéciaux
—hommes libres n'ayant rien & vendre ni
a acheter, mais devant étre constamment
sur le qui-vive pour découv
veaux débouchés aux produits de leur
compagnie. Les rapports de ces hommes
sont adre aun département des ven-
tes, qui agit, d'aprés cela, promptement
et énergiquement.  Les résultats obtenus
valent bien, dit-on, la dépense qui en ré-
sulte pour le département.

Les vendeurs sont supposés faire ce
travail, mais une grande partie de leur
temps est prise par le soin qu'ils donnent

TISSUS ET NOUVEAUTES

aux acheteurs connus,  Llefficacite des
vendeurs dans la recherche dlacheteurs
inconnus  varie beaucoup. La plupart
d'entre eux ont besoin d'étre stimulés. 11
arrive toutefois gqu'un patron forme un
hon vendeur en encourageant un jeune
homme de son personnel, qui semble
avoir les qualités requises pour prendre
I'initiative de  découvrir de nouveaux
clients.

On cite le cas d'un jeune homme & qui
on avait appris tous les détails du com-
merce et a qui on laissa sa liberte d'ac
tion avee instructions de rechercher de
nouveaux clients en évitant de rendre
visite aux clients réguliers. Sa connais
sance des produits vendus par ses pa
trons lui permit de choisir les clients
pouvant justement avoir in d'une
telle marchandise. 11 travailla avec tant
d'enthousiasme, se rendant compte de la
responsabilite qu'on lui avait confiée de
se faire une renommée par lui-méme,
qu'il ne prit pas beaucoup de temps pour
faire heancoup plus d'affaires qu'on n'a-
vait cru possible.  On s'apergut qu'on ne
s'était jamais occupé d'obtenir la clien-
tele de commergants importants situes
non loin de Pétablissement. 11 est inutile
de dire que ce jeune homme devint ray
dement un des membres les plus imp
tants du personnel vend 2

I faut admettre  que les recherches
supplémentaires pour trouver de nonvel-
les affaires sont faites beanconp plus
parfaitement, quand on se spec alise dans
cette tache, Les maisons de peu d
portance ne § ent pas employer des
hommes dans ce seul but; mais il est pen
de vendeurs dont Vefficacité ne samélio-
rerait, si la recherche de nouveaux
clients, de nouveaux usages pour le pro-
duit et de débouchés pour de nouveaux
produits, était menée plus systématique-
ment.  Aux époques de morte-saison, ce
travail devrait étre poursuivi sans reli-
che. Dans des cas connus, des résultats
presque incroyables ont suiv V'effort or-
ganis¢ dans cette direction.

PRECEPTES D'AFFAIRES JAPO-
NAIS

La fortune plane sur la maison des sou-
rires. 11 n'y a pas de succes commer
sans fine diplomatie. Les rouages des affai-
res fonctionnent plus rapidement lorsqu'on
les lubrifie avee Ihuile de la bonté et de la
considération humaine

La meilleure maniére de  conduire un
commerce est de suivre lexemple du voya-
geur, qui, avee une lonrde charge sur ses
épaules, ne se presse ni ne sarrete, mais
avance lentement.

Sacrifice de petites pertes pour faire de
gros gains, Un bon discours est bref, de
méme qu'une lettre. Quand on vous deman
de un cisean, donnez aussi le martean

—*—
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De tous les ennemis, la négligence est le
pire,

La richesse et l¢ honheur résultent de
l'effort

Pour obtenir an hon travail des hommes,
passez par-dessus leurs petits (e fants

Lhabilete d'un homme

ctre

en affaires poent

MEsUree Ppar sa capacite & empranter

de Pargent,

Qui ne risque rien wa rien; el qui

se pas penétrer dans Fantre du tigre, ne
pent pas prendre un jeune tigre.

L'cchamtillon, la publicite et Venscigne du
asin deveaient dire la voritd

systéme; cela inspirera

m

¥
gor
confiance,

lissez des re

simples et ne chan-
rien @ votre

Quand des hommes emprantent de Var
gent, ils sourient comme Bouddha; quand
il rendent Pargent, ils ont Fair manyais,

Cl
puis la place convenable, et concentrez vos
forces pour operer harmonicusement

isissez d'abord le temps convenable,

Recueillez les profits en affaires, comme
si vons cueilliez des fenilles de the, laissant
les jeunes ponsses pour la prochaine cneil
lette

Soyez prudent dans Vadversité et prodent
dans la prosperité, §
quand les a actives ot pessimis.
te quagd Ja prosperité revient

Une grande hate gite les résulta
dans le cas du <ot fermier gqui tirs

yez toujours optinmiste
aires sont i

ges de riz pour activer la pousse et qui tha
Ia plante,

L'ETALAGISTE

A un point de vue psychologigue, I'é
talagiste habile devrait opsséder les fa-
cultés suivantes, bien développées: ima-
gination, inspiration, originalité, compre-
hension des couleurs, faculte de ¢
truction, ividualité et patience.

L'imagination Ini permet de se repré-
senter @ Vesprit Pouvrage qu'il désire
faire,

Linspiration lui permet, aprés quiil a
commencé, de placer les divers articles
employer en montre, la oi ils feront l'ef-
fet le plus avantageux possible. Tout
cela se présente @ Vidée de I'étalagiste
de la méme maniére que de nouvelles
idées viennent a lartiste quand il peint
un tablean.

Grice & Voriginalité, 'étalagiste fait
un arrangement qui se distingue par le
dessin et le style et qui n'offre aucun
signe d'imitation,

La patience, beancoup de patience,
permet i 'étalagiste de mener bien un
travail fastidienx qu'autrement il lai
rait en dehors de P'étalage. La patience
est sans doute une des plus grandes qua-
lités qu'un  étalagiste puisse posséder,
La bonne ordonnance d'un étalage ré-
sulte du placement des articles employés,
de maniere a ce que étalage ne paraisse

ns-

e-
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pas porter d'un seud ¢iné, ni ére trop

aree en haut, en quelgue

liet. Un étalage hien equilibre ost a)
lument nécessaire on 1t omps, O
pourrait deinie ainsi un hon étalage
wi oi il y a de la place pour chagu
jer et oin chayne objet est @ sa place

Le jour nlest pas éloigné oir

giste devra savoir gutre chose que de
disposer des marchandises en montry
I devra ajouter @ ses quahifications cell

rateur. Une draperic

en papier uleur warni

nues 'y tend @ faire res

la heawte de Vetalage o1 re
lui-ci plus attrayant pour I
le vieux

systeme employé pour disposer

les articles en montre
I

une qualité précieuse i posséder

wrmonic  des conleurs  est encore

PROMPTES REPONSES QUI EVI.
TENT DES PLAINTES

Dans presque tous les genres d'affai
res, on regoit chaque jour des lettres
avxquelles on ne peut répondry comple
tment par retour du conrrier. Parfois il

fant plusicurs hevres ¢t méme plasicurs

jours de recherches

Une maison de commerce avait coutn
me de retarder ses réponses aux lettres
quielle recevait jusqu'i ce que tous les
deétails nécessaires  cussent ¢¢ réunis
Comme résultat de ces retards, les cliens

se plaignaient souvent du manque d'at

tention de la part de cette maison,  1ls

attendaient une semaine dans  certaing

cas avant de recevoir une réponse a leurs

lettres, Cela cansa du mécontentement

of porta quelques-uns de ces clioms 4

cesser toute relation avee cette maison

Pour remédier & ces inconvénients, un

nouvean systeme de anx lettres
fut adopté et

On ctabln

Teponse
produisit d'excellents ¢

sultats comme regle de ré

immediatement a toute les et

lettre

tres, sinem par un compléte, dn

moins par une note indiguant simplement
aue la Jettre avait été regue et que la ré

ponse serait envoyee incessamment. Les

clients, au regn de ces promptes répon-

ses, voyaient que la maison s'occupait

d'enx et éraient ainsi satisfaits

Cette regle « tonjours abservée et

donne de si hons résnltats, que la maison
let
a sa correspondance

de commerce emploie des blanes ¢

tre ponr répondre

considérable.  Une réponse quelcomque
devrait toujours  étre envoyée le jour
meéme de la réception d'une lettre,  Puis

la réponse compléte devrait suivre aussi
rssible Avcun homme ne de-
d'attendre une

indéfiniment, quelgue

1Ot que
vrait

etre fored réponse
insignifiantes que

soient les affaires faites avee lui,
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LE TAUX DU PROFIT

archand veut savoir quel est
¢ taux du profit gu'il a fait sor un ca

donne I

I place dans som commer
il doit prendre ce capitai comme has
de som calenl Fan dautres termes, '
ot connaitre le taux de son profit sur
une vente donnee, il doit prendre e pris
de vente e hiase Ainst dans la
transaction indiquée, Je profit sur la ven
te est de 16 223 pour cent
Un marchand est libwe de calenler s
profits comme ecla lui plait: mais sl
wdopte le plan qui cons i
pourcentage de profit sur son
e faut pas qu'il fasse Verreur de s'at
tendre @ tromver le méme pourcentige

\insi

mois, un marchand vend pour $12000 des

st dans un

sur ses ventes totales

marchandises qui I comtent $10.000, son

profit. brat pour le mois est de 20 ponr

cent sur e prix dac mais il caleuls

son profie sur les ventes totales, gqoi somt
2000, son profit brut w'est gue ¢

2-3 pour
I fant

cent
remarguer que, dans ces cal
culs, il n'est pas tenu compte du temps
Cos calenls représentent un gain absolu
sans tenir compte du temps pendant 1e
quel Pargent est place, 8i Pon place $100
qui se changent en $120 dans Vintervalle
de trois mois, le gain est de 20 pour cont
taux de 8o

soit au wrocent par an

Clestededire que si Popération peut ére

repetée quatre fois par an, le gain sera

de 20 pour cent sur chaque somme de

cent dollars et qu'i la fin de 'année 1o
wain sur e capital dépassera 8o pour
cent, @ cause des interéts

sont

Supposons que le capital en

de $100 ¢t que ce capital se renouyells

Guatre fois par an (une fors tous les trois

mois) avee un gain de 20 ponr cent @

chaque renouvellement. An hout de trois

maois la somme de 0 est devenue $100

cette derniere somme placee deviendra

$144 an bout des trois mois snivants, et
bont de
somme sera devenue $i7

amsi de suite; an neaf mois, la

et, i la fin de

Vannce, $207.361e taux du gain dépas
sant ainsi 100 pour cent. Voili qui fait
bien ressortic la valenr des renonvelle

ments fréquents. Un faible gain et des
ventes rapides penvent étre plus profita
bles qu'un gros gain sur des ventes len
tes. 1 vant mienx que le capital placd
rentre une fois tous les

trois mois en

donnant un gain de

pour cent, qu'unc
fois tous les six mois en donnant un gain
cent An
cent sur un capital de $100 rentrant tous
les trois mois, on fait un gain de $107.36

Au taux de 4o pour
capital rentrant tous
les six mois, le gain n'est que de $96 4 la

de 4o ponr taux de 20 pour

a la fin de Vannée

vent sur le meme
fin de année

En réalité, on ne pent pas faire de tels
calenls, mais ces ¢

leuls montrent eom

bien il est désirable de tenir e stock en

leparteme
R partic @ 1 | " |
¢ k par et
ston, en faisan un t
ensant fathles ponrcenta
par de g pis renon .
H oest ' i rincipe 1
present d Pesprit, bien qu'il ne pui

ctre applig e e pt "

AVANTAGES DES MARCHANDISES
ANNONCEE

Beancon nar por \
l | 1
' i It

"

( tris b ] de volre 1
Riasin m et de v
e \ 1" v h
. m | Pres gue v
avez fan de ‘ 1 ant

Vons desw les et vous p
Vez vous L n hemtede ceon
ement oy Mg
Largemen \ o voney by ransa
i marel W den une publ
it matonale. Le manufacturicy ay

des moyens suffisants pour sunoncer s

produis avee profin doig dabord réso

dre un bon nombre de problémes
le pls important et eclui des marcha
thses correctes

Vient ensuite la question des métho
des comvenables & employer ponr fanr
de T pubhien

Quatid Famnaiconr 3 résoly ces den
problemes il pent obtenie des résultat
deting

Sa publicité sera telle que Vesprie du
public achetenr <era frappe de Vimpo
tance de ses marehimuse

Chagne  annone Wweessive fait un
Ipression wn pen plis profonde

M. 1o Marcha il tponr vous o
fire wn Iy i des chances g
vons song olfert

Si vous parlez de marchandises an
noncees dons votre publicité locale, met
tez ces marchandises hien en évidenc
dans votre  magasin et dites quelgues
chose en leur favenr an chent qui s
présent votre comptoir; vous consta
terez q'elles i ose vendre pli

facilement vee moins de fras que |

marchandises d'une murque  inconnme

Votre clientéle sait que ce n'esy pas
vous qui manfactires Jes marchandi
ses, Elle eroit en votre smcérité quand
vous i donnez des explications sur e
aue vous vendez, parce que vomns etes

un honnete marchand; mais  pourquor

tsumer amtilement vons méme la res
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[’Epreuve du Temps

En tenant des marchandises qui sup
porteront I'épreuve du temps, vous
vous créez des relations précicuses.

LES BAS ET CHAUSSETTES DE PARKS

sont faits des meilleurs filés Anglais
et Domestiques et sont durables,
Une autre ligne excellente est nne
Stockinettc pesante en laine de 2
{piisseurs, pour gargons, ainsi qu'une
Stockinette en Cachemire Anglais
pour Dames.

Achetez directement et économisez_de l'argent.

w. F. PARKS,

ST-JOHN, - - N. B.

SOUS-VETEMENT QUI SE VEND

Un sous-vétement en
laine irrétrécissable est

$tGeorge [EEREING
5 o

apprendront
bientdt 2 demander la

g Marque
R “ST. GEORGE,”

UNSHRINKABLE car les sous-vétements
UNnERWEAR de cette marque mnon
FOR MEN seulement sont irrétré
cissables, mais sont

coupés en conformité avec les lignes du corps
Clest un stock qui se vend de lui-méme. En

vente chez tous les marchauds de gros.

Schofield Woolen Co., Limited

OSHAWA, ONTARIO.

Fourrures ‘
POUR

L’Automne
1911

Notre nouvel assortiment
D’'ECHANTILLONS
de Fourrures est mainte-
nant offert
AU COMMERCE.

Ne manquez pas de les examiner
avant de placer votre ordre.

NOS MARCHANDISES SONT
CORRECTES. VOUS FEREZ BIEN

De Faire vos Achats
DANS UNE MAISON DE CONFIANGE.

VENDEZ LES
Chapeaux “Royalty”

LES MEILLEURS DANS LE PAYS.

Swiit, Copland & Co.

LIMITED.
MONTREAL.

R I S T

/
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ponsabilité de garantiy
vous ne manufacturez a8

Pourquoi ne laissez-vous Pas cette res
pomsabilité & la personng

une  chosg

que

@ qm cfe re
vient de droit, au manufacturier *
Vous avez assez a faire

chients 3 comprendre ¢e

en andy
quil oy o,
cn prenang
nombreux détails de 1a
nagasm

metlleur pouy cux,

soin des

tenue de votre

Vous pouves tout aussi bien promiter
de la publicité gencrale faite
des
Rne
bien

ftaveur
la h

archandises faisam
e

des

partie de
vous vendez ) a
Pour quw'en agssant
VOus serviez mienx vos clients
ules les meilleures
souteny
de la publicite,

celles que

amsi

archandises pen

veny permanen e

en Feprenyy

PRENEZ SOIN DES ENFANTS

I aunconp de marchands neghigent les
entants,  Les enfamts d'aujourd'hui
les citoyens de demain
de Tairg
dans e

sont
I est done sage
a cux gquand ils sont
aved

artention
magasin leurs
lorsqu'ils y viennent seuls
tout i vous §

parents et
ansi gue par
Les

“lonnant

mvez les rencontrer
CHLants gouvernent de manicre
les caprices de leurs parents

nent leur apinion
nous ne le pensons,
de quincaillerie e
des

s fagom
plus  fortement

Dans les ma

asins

ntres, il vy a de gran
auantités d'articles variés pour I'a
chat desquels les enfants Jowent un rile
iportant. 11 serait avantagenx d'instal-
ler quelqueiois une itring
enfants

consacrée aux

Des poupées a l'époque conve.
nable, des jeux, une autre

neanx,

fois, des trai
Jouets, tambours et chevaux de
bois, entreront dans la decor
Vitringe

tumes

ation de la
Iy a encore les livres, les cos
de matelot, des Jeux d'outils de
charpentiers,  Maintenant que la
est aux acroplanes et aux
rangez-y

VORHe
automohiles,

classe

us  dans la des mar
plus modernes et attirez la
clientéle pendant 1a camcule
vous des

trouvez

chands les

Occupez
ceoliers aussi, et si vous on
prix de

travail quel

l'oceasion, donnez un
dessin linéaire on pour un
conque de littérature
vous attirer les
rents,

Vous pouvez ainsi
bonnes grices des pa
SaNs vous montrer trop osé dans
la sollicitation de la clientéle,
acte qui n'est jan
Vous pouvez n'en 1
is votre

‘est un
AL en pure perte

s retirer un dollar;

n'a

action
Ohservez

Pas manqué son
marchands qui ont
bien réussi, méme dans les wrandes villes,
et vous verrez gue
parties de hockey
hockey de
et maisons
Penvi g

but les

tous it des

t dans les ligues de

Cceupe

Montréal, les grandes firmes

manufacturicres lutrent 4
v offric des médailles 4 'équipe
victorieuse

Plus tard, c'est le donateur qui brille.

TISSUS ET NOUVEAUTES

11y a généralement un banquet, et on de
mande au donateur de presenter son don
les journaux locaux sont pleins du comp
te-rendu de la cérémonie, et il devient
Phomme important de la ville
epoque de Tannée, les articles de
mteressent les

sport
es filles et les gar
Sons; ces articles comprennent les mitai
nes pour jeu de balle, les raquettes de
tennis pour jeunes filles, ete, En tout
cis, les enfants somt des factenrs d'affui
res de premier ordre

Soignez leurs in
terets,

LES LAMPES ELECTRIQUES
CHANTANTES
Les lampes electriques incandescentes,
munies de flaments métalliques, émet
tent pariois des sons musicaux, quand
elles sont employées avee des
alternatifs, Les |

courants

mpes d are chantantes
sont connties depuis longtemps.  Meénme
avec un courant direet, il peut  arriver
que des lampes & are chantent @ canse

des Iewéres fuctuations rythmiques du

courant produites par le passage des sec
tenrs du commmutar
lecteurs

ur sur les halais col

Les lampes i are dans lesquel
les  passent  des

courants  alternatifs

cmettent somvent des notes hasses, d'un
fregquence
L'are chantant a été de
veloppé par plusicurs experimentatenrs,

specialement par Poulsen, et, adapté @ la

diapason correspondant i la
de Palternance.

production de courants alternatifs a hau
te fréquence, emy
phie sans fil

ves dans la élégra

On supposait que les lam
pes incandescentes étaient muettes
e
H serva que les lampes & filament
métalligue  d'un  certain Ctablissement
emettalent un son qui était parfois d'une
mtensite intolérable.  Ces lampes rece
valent un courant alternatif de 6o cycles
par seconde
riole

lors
recemment,
hl o

lélectricient  snisse

D'aprés Remane, si la pé
naturelle de vibration du filament
métallique coimcide avee la période d'al
ternance du  couramt, le filament  subit
des vibrations d'une  grande amplitude
“aui sont transmises a ampoule
supports en verre du filament

tain nomhbre de
nent

par les
Un cer
lampes chantantes i fila
metallique furent envoyées 4 la
Station expérimentale de 1a Sociéte
Electriciens Suisses, o elles

aucun son perceptible avee des

des
n'émirent
courants
alternatifs dont la fréquence variait e
204 70 cycles par seconde, hien qu'on vit
clairement les filaments vibrer sur ung
distance de 1-12 4 4 pouce. 11 est possi
ble que la transmission des vibrations
Fampoul

et la production du son deépen
dent de la maniére dont la lampe est sus
pendue, M. Gerwer, ingénieur en chef
de la station, conclut que Te son dépend
de circonstances variables suivant les cas
divers, et qu'on peut l'empécher en chan
ant le mode de suspension de la lampe,

A cette

POUR OBTENIR LES MEILLEU 3
RESULTATS

Le moyen le meillear et le

que 'on connaisse pour

s r
brenir les meil
leurs résultats, consiste a

CONNL g n
travail, & le bien connaitre, 4 1
tre mitux que towt rival, 3§ vo. v oy

Feussir comme avocat, yvou; deves o
Nate la loi micux que 1a

moycnnge

gens de loi; vous devez en savon 1!
ue ceoque vous ponvez apprendr pirt
expenence; vous devez étudier, pran
aer et développer votre travail
Fresque tous les hommes de srent g
gner de Fargemt, et co désir, cotte am
bition sont lowables,  L'argent fait mar
cher les athares; Vargent procure les

necessités de la vie et le superfly;
une honne chose

ment, ponr le

cest
i dépenser convenable
bien de soi méme et P
horation du genr humain. Les homm
energignes, ambitiens of
streny Iy

Progressifs, e

richess, Cest oan desiy g

commandahle mais  beancoug

Thommes «

lient que le moyen 1o ply

siir Pobtenie Ja vichesse eonsi ¢ @ osa
Vot Savorr comment baire les cho
ses que Fon entreprend  micny que la
moyenne des antres hommes,  §i &

hommes depensaent « wlement ponr g

anerir des conmaissances disieme de
Fenergic, wn  dixiém, du temps o1 un
tixieme (e Fargent qu'ils emploweny g

la recherehe sans methode

de I
serait plus heureux, ¢ les

riches

~e le monde

hommes seraient plus riches — plus i
ches pecuniérement, plus riches ey ap
titudes, auriient un, personnadiné plus
torte, un caractire plus noble

POUR LES VOYAGEURS DE

COMMERCE
Faites du ehei de gare votre ami. 1l
est o generalement une encyy lopédie vi
vante powvant donner de précieux ren

seignements locaux.

Métiez-vous des draps ¢

e lit hamides.
Habillez-vous hien et avec ot
\yvez quelque connaissance
les marchandises que vons vendez

Ne dénigrez jamais les mare handises
d'un rival

technique

Adap

Z vos manieres ¢t vos méthodes

a la cliemtéle, Soyez persistant de ma

mere agréable; mais n'importunesz pas.
Pendant les heures de travail, soyez

neutre en politique. Vous pourrez disen

ter plus tard dans la salle des voyag

urs

Vous avez hesoin de toutes vos facul
tes  mentales, soyez done  strictement

tempérant

Surtout, soyez frane,
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Ils n’auront plus de Faux-Cols déchirés ceux de vos
=== Clients qui porteront les

1‘ FAUX-COLS et MANCHETTES

IMPERMEABLES

Marque “Challenge”

e Ils ne deviennent jamais rugueux, ne s'affaissent
! pas et ne se fendillent pas. La déchirure ennuyeun
/ se des boutonniires est inconnue de ceux qui
/ portent les articles de la Marque “Challenge’’ et

o les comptes de blanchissage sont éliminés.
4 Vous vendrez les Faux-Cols ‘‘Challenge’’ A votre
client le plus difficile, parce qu'on ne peut pas les
distinguer des faux cols en toile auxquels il a
toujours été accoutumé Leur couleur ne chan-
ge pas et ils n'ont pas d'odeur désagréable.
i Tous les styles, grandeurs et formes modernes,
| Donnez A cette ligne la place en évidence qu'elle
mérite. Eile attirera :(irement A votre magasin un
| plus grand nombre de clients désirables.

| The Arlington Co. of Canada

] LIMITED

| 54 .64, Avenue Fraser, TORONTO

\ Stock entre les mains des Agents suivants |

k ONTARIO-], ( ntl N A I nt |} ‘\‘ E'A\A n Nell, Montréal
ol S hmter & ey 212 liue Hammond, Winuipeg

Ayez le ‘' INTERLOCK VEL-
VET RIB" et le "POROUS
KNIT" pour vos clients ; pour hommes et gargons,
ces lignes nous sont ex- dans tous les styles et en
clusives. wasnarsanaansns combinaison, «v sasaasans

SOUS-VETEMENTS LEGERS, FRAIS, SOVEUX, POREUX

is pour vitements

P
pour dames etjeunes filles

v

Bre...: ne frissonnez pas.. . Mars et Avril ne sont pas précisément
JPELE et nous ne les mentionnons pas pour faire passer des fris ong de votre
dos © mais nous avons déja des signes de 'approche du printemps ct, dans peu de temps,
vos clients demanderont des sous-vitements legers LaMarque Zimmerknit fera plaisic
\ tous ceux (ui aimeut un sous-vitement 1éger, doux, conforta | 11 est bien fait, a la
donceur de la soie et dure plus longtemps que n'importe quelle ligne importee £ Balbrig

gan, Sivous n'aves pas déja constitud un stock de spicialités Zimmerknit" faites le
maintenant, Ce sont des sous-vitements gui 8¢ endent d'aprés leur apparence et e
vendront de nouveau i cause de la satisfaction qu'ils donnent.

e 7IMMERMAN MANUFACTURING COMPANY, LINITED
HAMILTON, Ont.

ZIMMERKNI

NDERWEAR
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L'ADOPTION DE MARQUES DE 1 une ville étrangére. Vous y verrez
COMMERCE des étalages

ms quit vous feront une impression, hon
Le point faible dans la chaine des "¢ on mauvaise,  Rien

et des intericurs de maga

n'miluencera vao

hommes vendant des marchandises faites FEgement ou vos preférences, comme
au Canada, est le détaillant, Les manu-  1orsque vous étes parmi les commercants
facturiers peuvent produire une grand. que v ONNaAISse
varicté de  marchandises, ot le publi Dans une ville érangére, vous enten
consommateur peat re quiil est Urez entiguer s pires défants.  \ous
e d'acheter 1 de u clacerez @ jamais de votre esprit les
vewers du pays. Toutefois, si le détaillant — 9clgues  fantaisies que  vous pourricz
wa pas les marchandises et ne po wvoir en les voyamt sous le méme angle
pas leur vente, il sera impossible o ve dautres I aent. Alors la eritigu
fabricant ¢t le consommateur se rey Tun etalage vous surprendra AT vous
tremt sur le méme terrain, | ! ctes dans Ta mamvaise voie
nest dlordinaire qu'un soutien passif d tun de vos clients ou de
Won ement Stodeux articles lai disait un mat de Vétalage
montres, 'un fait au Canada et Vantre d ne, vous dire Que sai
fabrication etrangere, il choisira proba IT w'a jamais fait un éala
blement le premier, 11 faut tr er quel N nivons gue faire
ane moyen pour faire connainre ar d'un e Ur notre magasin
wnmateur passif, animé de honnes in Fn tont cas, wn voyage dun jour a son
tent S, e quioest de fabrication ana Mg Un changement « Lo jonrs
Henne et ce gui ne est pa Le moyer i reenelle didees pour 1
évident ; . les MR Mg lans une nt Pétendue est
et a les faire Nt Cy \ L « ' le de Ta 1 VOous @tes ¢
fait a ellents résultats I Prence, par exemple, une ville
quantite iene L'idée deveait étre 4000 habitants, un homme habitant une
de remdre choix  facile @ Pachereur ¢ de population égale y trouvera pla
il sache ce qutl acheéte, Sioun homme de renseignements gue dans tont antre
schete une plume-fontan M rasoir endrait Clest dans les  petites
le surete, a1 n'a pas & demander an ven-  4u'on trouve les idées prat |
deur ¢ quiil lui offre est de fabrication o0 lessa
canadienne.  Le nom de Varticle et de sa
manutacture canadienne lu a €1¢ repeéte = " - - =
tamment ot avee persistance. 11 ne CAUSES D'INSUCCES D'UN VEN.-
ut pas prendre un journal on entrer DEUR
NS UN IrRmway sans volr ce nom. L
détaillamt est force de vendre e i | R pis SOl apparenc
cles. Sioom peut apprendre an consom 1 manquait e it
mateur & appeler par son pon irtiche | ntait et
il desire détallant ne sera plus un I arvivait en retard 4 rendez vin
tacle aun mowvement, Sa P 1 S 1 ent protenticnses ot ar
st certamement o Cnti L lon an I '
entreprise, 11 fant lui montrer " royait pas & ce qu'il nroposait
que la vente de marchandises canadien I degontait cenx i qui il parlaic par
nes est dans son intérét,  Cela pent se rossicres flatteric
faire en Jes rendant le ph mila I natissait pas I ités do
prssible—(1 warchandi
S familiarite deplaisait aux client
I dénigrait les marchandises de son ri

VISITEZ D'AUTRES VILLES I ridiculisait meertement Jes

methodes de son client

idées et les

: I comptait sur le lufl an lien d'emnlov
Bean hands de la campi
arguments solide e ur des fai
e ot npression au sujet " N
11 se perdait dans les détails o ne s'at
des idées.  Tls somt portés & penser que
x . tachait pas aux pois entic
toutes les belles idées prennent na : i !
ce dans Tes grandes villes, C'est wn tort W avait passé Ta soirée pricédente ave
« marade et Jes effe “n ¢
Naturellement, chagque fois qu'un homme k J t et n fwsai
. '
va dans la grande & il y paise wn d
idée: mais bheancoup e ces idées sont 1 partait trop. 11 ne donnait pas anx gen
pas et ne conviennent pas @ la situation  Situation
en campagne. Nous pensons que le mar 1 ne wart répondre d'une maniére in
chand devrait vis des villes de I'in telligente Concise ¢ onvaincante anx
portance de celle quiil habite, et se faire  que et aux objections. 11 essayait
ainsi des idées applicables & Pendroit o conclure une affaire avant d'aveir con \in
A via 1 son homme
Comsacrez un on plusicurs jours 4 visi 11 perdait patience

parce que 'homme 3

qui il parlait ne cédait pas; il oubliait

les hataille ¢ gagnent par des attague
e« A Lo fin de Ven ment
I ne connaissait p faire ¢
r taoun client le; il ne

pas en hvanme  daffaire il we luttait
HHRLrenent et ne terminait pas ]

re it i

AYEZ UN BUT

Quand un homme est connu pour a

darriver @ guelque ol

quand on sait qu'il s'est fixé un but dor

il ne déviera pas durant toute sa vie
homme s'est fait une ré minfir
ment pr v
Dis g . it Apergoivent g
vom ons donnez corps ef ame aux a
faires, qu'ils ne penvent pas vous déte
ner « T faire perdre
ey ' ler ce temps @ des fri
It 1 eur donng un exemple g
les porte @ vous imiter; bien plus, It
ens gqui gaspillent lewr temps admire
ront ¢ de conduite, la respe
ONLCn Profiteront e1 vous podrrez ain
! rder tre mille ennnis o oeca
ioms de perte de temps, qui ne feraient
que vous embarrasser
n d .
wanta ]
un bt et @
tre ner
ez @ faire gu

LES COMMIS ET LES ANNONCES
DU MAGASIN

La publicité en faveur d'un magasit

ne pent pas produite tout ce que le pre

en droit d'en attendre

ne tronve pas quelgue moyen de s'assn
aue chaque personne a son emploi «
lu les annonces du ma

i avant o
ommencer le travail de la journée

Des méthodes de tomte sorte ont éte
suggerées pour cela, Mais une des meil
leures est pent-étre celle employée dans
un grand établissement de détail. L

propriétaire du m

asin offre un dollar
an premier employé qui attire son atten
tion sur une faute d'orthographe, de com
posttion on de construction grammaticale
dans son annonce quaotidiennd

Lo systeme réussit parfaitement. Qu'il
soit_employé on non par vous, limpor
tance de trouver une idée pour obliger
vos commis a lire vos annonces n'en est
pas moins évidente
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Les Sous-Vétements ELLIS, Cotelés
a I'Aiguille a Ressort

sont ceux dont il faut activer la vente pour I'’Automne 1911.
Ils s'ajustent aisément et d'une maniére agréable, ils sont finis
nettement de fagon confortable ; tout cela les met en faveur
auprés des femmes et des hommes difficiles.

LES SOUS - VETEMENTS ELLIS, COTELES A LAIGUILLE A RESSORT
sont faits en deux piéces et en combinaisons pour hommes

et femmes.
Les 1 oyageurs offrent miantenant les échantillons d’Automne.

THE ELLIS UNDERWEAR Co., Hamilton, Can.

A. L. GILPIN, Agent, . MONTREAL, Que.
EDWARD RURNS Co., Agents; J . TORONTO, Ont,

Ne manquez pas de les voir.

, “Les Articles Tricotes de la Marque Beaver”

ENFLERONT

Les Voiles du Commerce en 1911

Beaven BRAO

Le marchand avisé est comne le pilote heureux qui peut maintenir son vaisseau vent

arriére,

Votre client aimera la “MARQUE BEAVER”, parce que nos articles tricotés font une
bonne durée — vont bien — de plus, vos ventes augmenteront, vos profits grossiront avec le
développement de vos affaires.

On trouve toujours la “MARQUE BEAVER" au premier rang des marchandises
tricotées de haute qualité.

NOUS POUVONS EXECUTER PROMPTEMENT VOTRE ORDRE.

R. M. BALLANTYNE, LIMITED.

STRATFORD, ONT.

/ .
Seaver BRAY




Pour attirer la Clientéle

Rien ne réussit comme le

M ook

La tulle recouverte est trés flexible et se
plie A chaque mouvement du cou

Voyez les Pattes Voviz la Fente

Flexibles Paten en arridre qui

tées qui adoucis empiche la pres

sent I'effort sup sion du houton

porté par d'arriére sur le

le pli

du devant "

PATENTE

Méfiez=vous des Contrefagons

J. R. DWANE, 329 St.Jacques, Montréal

THE PARSONS & PARSONS CANADIAN CO.
HAMILTON, - - CANADA,

Gants Garantns

Lt soin pris dang 1a sélection de |

e gants. la coupe et
de “donner
gonits portant notre nom

la goranti

48 nous

E ROBERT RYAN C

TROIS RIVIERES, Que.

"W La Marque du Gant Garanti g I
Ne

r satisfac
tueux nous les répare
LYOYEZ AVEC € COUpON

tion compléte

"W} La Marque du Gant Garanti g

r

RYAN' n'¢laie

Wiy il donne

sera e garantin et de
ns

valeur pour volre argent

e manufacture vou

Nt pas faits correctement

En vente ches tous les Principaux Marchands de Gros

The Robert Ryan Co.
Trois-Rivieres, Qué.

F.H.WAILNMN & Co.,
Burcaux Succursales

Table Alphabétique des Annonces.

A
Arlington Company of Canada, Ltd., The (Toronto) 19
B8
Brock Co., Tad., W, R, The, ..... s ceens 13
Ballantyne Ttd................ 51
c
Canadian Converters' Co., 1ul, The 31
Chipman & Holton Kuitting Co., Lad ... ........... 25
Confection frangaise . .. voaarkanuesans M
Corticelli Silk Co, Ltd, St-John, P, Q... 10" 1y
1]

Debenham, Ltd 23
Dominion Textile Co,., '
E
Ellis Underwear, .., IAVSS AR FED PA SHR BARORE . 51
F
Forth, Potter Co.....,. T T T 1
Fleet, Lowndes & Co,, Ltd., Toronto., .. 19
Fairbairn & Co., R li N ’ 37
c
Garneau Ltée, Québe o 3
Greenshields Limited—. . TR seesnnnnenes  §4

Etoffes a robes de lnull\ + Weise 1
Sous-vétements marque ** Hes |I|h . 42
Marchandises de Printemps 13
Pewney . . SR ARBE RSN SHR A TR 13

H
Hegewald ¥, W § " " 2
Henderson, Robert., R . b s M

Agentsde vente, Toronto, On',
Montréal,

Winnipeg, Vanconver,

L
Mathews & Towers Co
Machonald C., Johs
McCall Co,, b

N
Nishet & Anld

P
Parks, W, | .
Parsons & Parsons 1.t
Perrin Frires & Cie
Penman, Lud
Pullan & Son

R
Racine & Co , Alph ' v
Ryan Co., Ltd., Trois-Riviéres, ..,

s
Schofield Wollen
Swift Coplan Co

;i
Tidy Wear
Tooke Bros

w
Williams, Greene & Rome Co

z

Zimmerman Limited.,

si nous

nt satisfaction, 11 ne nous
cer

onner une meillenre

20
33
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TISSUS ET NOUVEAUTES

Des stocks bien assortis de nouveautés
générales vous aideront a obtenir
votre part des Affaires pour
le Printemps.

Nous pouvens toujours exéecuter Valeurs attrayantes dans chaque
promptement et avec satisfac- département qui . active-
tion vos ordres pour besoins ront vos Affaires au
immédiats, Printemps.

Les ordres par lettre sont lobjet d'une -
attention prompte et soigneuse.

GREENSHIELDS Limited
MONTREAL,




