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RESUME

Le rapport intitulé Suéde : Conseils a I'intention des exportateurs canadiens de poisson 1994
présente une vue d’ensemble du marché suédois du poisson et des fruits de mer, et contient de
I'information relative & la commercialisation qui traite de divers aspects de I'économie suédoise ainsi
que des facteurs qui influent sur I'importation des produits de la péche vers ce marché. Le rapport
comprend également des renseignements généraux, un bref exposé sur le marché suédois du poisson
et des fruits de mer, des renseignements sur le pays, les habitudes de consommation, le secteur
intérieur de la péche en Suéde, la distribution, 'accés au marché, la documentation, les contacts
commerciaux, les importateurs, distributeurs et utilisateurs, ainsi que sur le transport; il renferme aussi
des statistiques.
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AVIS AUX LECTEURS

Dans le passé, I'ambassade du Canada a Stockholm a déterminé que le secteur des péches constituait
un secteur prioritaire pour la promotion des exportations. Voila qui attire I'attention sur I'existence de
possibilités particulieres que les exportateurs canadiens de poisson et de fruits de mer sont incités a
explorer. Le présent document a été préparé en vue de fournir aux exportateurs canadiens de poisson
et de fruits de mer des renseignements généraux sur le marché suédois. Ce rapport indique des
débouchés susceptibles d'intéresser les exportateurs canadiens de poisson et de fruits de mer et
fournit des renseignements sur les caractéristiques socio-économiques de la Suéde, telles que la
population, la superficie, le niveau de vie, la langue, les voyages d’affaires et la structure politique. Les
renseignements relatifs au marché intérieur suédois comprennent des données sur la demande, I'offre,
les importations, les canaux de distribution, les possibilités de marketing, les industries intérieures,
I'accés au marché, les transports et les habitudes de consommation en Suéde.

Le rapport décrit également divers éléments ayant trait & I'accés au marché, entre autres la
documentation, les inspections, I'emballage, I'étiquetage, les conseils et la reglementatlon en matiére
de marketing. Une section du rapport traite des modes de transport en Suéde. Les centres du
commerce international que I'on trouve d’un bout & I'autre du Canada (p. 25) ainsi que les directions
commerciales géographiques du ministere des Affaires étrangeres et du Commerce international (p. 23)
serviront de points de contact pour les exportateurs canadiens de poisson et de fruits de mer
intéressés par le marché suédois. Le rapport contient aussi une liste des principaux contacts
commerciaux en matiére de relations commerciales Canada-Suéde destinée, & titre d’ lnformat|on aux
personnes intéressées a faire des affaires avec la Suede.

Au cours de la préparation de ces lignes directrices, on a pris soin de s'assurer de I'exactitude des
renseignements fournis. Il est cependant conseillé aux exportateurs canadiens avisés qui font le
commerce du poisson et des fruits de mer de vérifier tous les renseignements pertinents aupres
de leurs contacts commerciaux et de se conformer strictement aux exigences et aux reglements
établis par les autontés et les importateurs suédois.

Le présent rapport fa'lt partie d'une série de «Conseils par pays» en cours de préparation au Secrétariat
de la liaison sectorielle (TOSA) du ministere des Affaires étrangéres et du Commerce international. Les
questions concernant ce rapport ou d'autres rapports existants ou & venir doivent étre adressées au
Secrétariat de la liaison sectorielle (TOSA), au 125, promenade Sussex, Ottawa (Ontario). [Tél. : (613)
895-1712; téléc. : (613) 943-1103]; ou par FAXLINK (613) 944-4500.

Gary G. Smith d'INFI-GAR Economic Services a effectué la recherche compilé les résultats et rédigé
le rapport.
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LA SUEDE : FICHE DOCUMENTAIRE

La Suéde, qui a une superficie totale de 450 000 kilométres carrés, est le plus
étendu des pays scandinaves. L'extrémité sud de la Suede se trouve a la méme
latitude que le Labrador, alors que les régions nordiques du pays sont plus pres
du pdle Nord que I Islande

Tempéré,; juillet est le mois le plus chaud (14-22 °C), et février, le mois le plus froid
(-5-[-1] °C), tandis que mars est le mois le plus sec (26 mm de précipitations, en
moyenne) et ao(t, le mois le plus humide (76 mm de précipitations, en moyenne)

8 692 013 habltants (fin 1992)

Stockholm 1503098  Uppsala 170743
Goteborg 734 310 LinkGping 124 352
Malmd 479 702 Orebro 122 042

La Suéde a une heure d’avance sur le temps universel et six heures d’avance sur
I'heure normale de I'Est.

Systeme métrique.
Outre le suédois, on parle I'anglais et le finnois en Suede.
Une couronne (KRS) = 100 Gre.

En raison de I'abondance des ressources naturelles, 'économie de la Suede se
caractérise par un haut niveau de développement du secteur industriel. C'est dans
un contexte socio-politique favorable, et notamment & la faveur de la neutralité au
cours des deux guerres mondiales, que I'Etat-providence moderne a pris son
essor en Suede. La Suéde a une économie mixte dans laguelle environ 70 p. 100
du PIB passe par le secteur public.

Les 1* et 6 janvier, le Vendredi-Saint et le lundi de Paques, le 1°" mai et le lundi de
I’Ascension, le Solstice d’été (samedi dans la semaine du 25 juin), la Toussaint
(premler samedi de novembre) le 6 novembre ainsi que les 25 et 26 décembre
sont jours fériés en Suéde.
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LE MARCHE DU POISSON ET DES FRUITS DE MER EN BREF

Le marché suédois des produits de la péche se caractérise par une relation trés nette entre la qualité
et le prix. Les seules mesures restrictives sur le marché suédois qui agissent comme barrieres
minimales au commerce sont la désignation et la qualité convenables. Les consommateurs suédois
sont intéressés par les produits de la pche & valeur ajoutée et rapides & préparer, étant donné
qu’environ 85 p. 100 des familles suédoises ont deux revenus.

Au cours des derniéres années, le saumon norvégien et celui de 'Alaska se sont emparés d’'une part
de marché au détriment du saumon canadien, ce qui a entrainé une diminution des importations de
saumon canadien en Suéde. Les prix de ce dernier ont été extrémement bas et trés compétitifs.

Le marché 1ocal pour les oeufs de poisson et le caviar (y compris les produits congelés) est trés
important. La product|0n locale de caviar du genre a tartiner (toute la production locale entre dans cette
catégorie) est d’environ 5 000 tonnes par année; le produit se vend surtout en tube, comme de la péte
dentifrice. La consommation de caviar d’esturgeon en conserve est négligeable. Celle des oeufs de
saumon frais ou congelés I'est aussi, mais il pourrait y avoir une certaine croissance auprés des
traiteurs. Les oeufs de lompe teints (orange ou noir)- perdent graduellement leur part de marché au
profit du caviar non teint. L’ambassade & Stockholm a signalé dans le passé I'existence de débouchés
intéressants pour les producteurs canadiens d’oeufs de poisson, & condition que ceux-ci établissent
des relations directes avec les importateurs suédois.

Les importateurs suédois fiables préférent nettement avoir la possibilité de discuter de leurs exigences
en matiére de qualité, de I'étiquetage, etc. directement avec les transformateurs canadiens et peut-étre
leur rendre visite pour discuter sur place et superviser la production. De plus, il existe un marché
intéressant en Suéde pour le saumon, le hareng, le homard, le poisson pélagique, la crevette surgelée
séparément, le crabe et la langouste. L’offre excédentaire a entrainé une saturation du marché suédois
du homard cuit, congelé en saumure; aussi le produit a-t-il perdu le statut de produit de luxe qui lui est
habituellement associé. '

Il pourrait y avoir des possibilités d'importer du homard canadien vivant, mais 'infrastructure nécessaire
au transbordement fait défaut en ce moment. Pour des raisons de tradition, les établissements de
classe supérieure préférent a I'heure actuelle le homard nordique local. En régle générale, le poisson
et les fruits de mer canadiens exportés vers la Suéde doivent étre des produits distinctifs dont la qualité
et le prix sont pris en considération. :

LE HOMARD

La consommation de crustacés, de coquillages et de fruits de mer par habitant est généralement trés
élevée en Suéde. Les prises locales, de l'ordre de 19 tonnes par année (poids vif), sont loin de
répondre & la demande. La Norvége et I'Ecosse étaient les principaux fournisseurs étrangers jusqu'a
ce que le homard canadien et le homard américain cuits en saumure s’emparent du marché, un
marché sur lequel viennent maintenant s’ajouter le homard vivant du Canada et celui des Etats-Unis.
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Les grossnstes en poisson frais local et certains pécheurs ont toujours fourni la majeure partie du
homard frais, déja bouilli, qui se vend sur le marché. L'introduction du homard nord-américain cuit et
congelé, dit homard «canadien», a montré qu'il s’agissait la d’un excellent complément au homard frais
puisqu’il est beaucoup moins périssable que ce dernier et qu'il se vend meilleur marché.

De plus, parce qu il a une longue durée de conservation a I etalage le homard cuit congelé peut étre
distribué & la grandeur du pays et étre a la portée des régions éloignées des grands centres
commerciaux ou des marchands de poisson frais. Le homard cuit congelé a vraiment envahi le marché,
et, en 1990, une année de forte progression, les importations suédoises ont totalisé 508 tonnes, dont
482, soit 95 p. 100, provenaient du Canada. En 1991, les importations totales ont chuté & 304 tonnes,
par suite d’une certaine accumulation de stocks de 1990, mais elles ont augmenté de nouveau en 1992
pour atteindre 381 tonnes. Le homard cuit congelé ne fait donc pas I'objet d’une véritable concurrence
de la part d’autres pays étrangers, et les Suédois n’en produisent pas non plus.

A P'exception de ceux qui vivent sur la cote ouest de la Suéde ou & proximité, les consommateurs
suédois en général (les particuliers et les restaurants) ne prendront probablement pas I'habitude
d’acheter ou de manipuler du homard vivant. Par conséquent, les restaurants locaux ne sont donc pas
intéressés a installer des réservoirs pour le homard vivant. Les acheteurs que I on vise pour le homard
vivant sont plutdt les importateurs et les grossistes.

L'intérét manifesté jusqu’ici par ces entreprises a s’approvisionner en homard vivant de I'Amérique du
Nord s’est accru modérément. Lorsqu'il est bouilli et vendu frais, ce homard va chercher autour de
280 couronnes suédoises, tandis que le homard local bouili se vend beaucoup plus cher —
420 couronnes et plus le kilo, pour des raisons qui tiennent a la fois de la gastronomie et de la rareté.

Des 106 tonnes importées par la Suéde en 1991, 39 provenaient du Canada et 59 des Etats-Unis; ce
pays s’est donc assuré une plus grande part de marché. On observe une tendance a la baisse dans
la consommation de chair de homard transformée, en conserve ou congelée, a cause du prix trés élevé
du produit. Le Canada est de loin le principal fournisseur de la Suéde puisqu’il lui livre 45 des 48 tonnes
gu’elle importe au total. Il n’existe pas de production locale.

A r'échelle du pays, la distribution en gros du homard entier congelé en saumure se fait auprés des
chaines d’alimentation, des épiciers indépendants, des restaurants et des traiteurs. La chair de homard
congelée est distribuée dans tout le pays avant tout aux restaurants et aux traiteurs, les commerces
de détail n’en retenant qu’une faible partie. Pour ce qui est du homard vivant, il est importé par des
grossistes qui importent des fruits de mer; ceux-ci le font bouillir et le distribuent aux restaurants et aux
marchands de poisson frais. Les importateurs livrent également du homard aux vendeurs de poisson
en gros qui le transforment (le font cuire) et le distribuent suivant la description ci-dessus. Des quantltes
négligeables de homard vivant sont vendues directement aux restaurants, ce qui ne se fait qu'a
Foccasion de semaines consacrées aux crustacés et coquillages.

Tous les produits du homard en provenance du Canada entrent en franchise en Suede; depuis le
1 janvier 1983, ils sont cependant soumis a une T.V.A. de 24 p. 100 (applicable & 'ensemble des
- produits alimentaires), et non plus de 25 p. 100.
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Gréce au homard entier cuit et congelé en saumure, la forte capacité du Canada dans ce secteur a
sans doute contribué au succés sur le marché local. La concurrence ne s’exerce gu’entre les
fournisseurs qui approvisionnent ce marché, ce qui s’applique également a la chair de homard cuite,
soit congelée sous vide soit en conserve. Les sacs de homard congelé (le <homard canadien», comme

on dit maintenant sur le marché local) apparaissent souvent en solde de fin de semaine dans les
grandes chaines d'alimentation nationales.

Dans ces occasions-13, le prix de vente au détail est trés bas, souvent tout juste un peu au-dessus du
prix réel a I'arrivage. Ces soldes exercent un effet négatif sur la perception du homard qu’entretiennent
les consommateurs : ceux-ci ne le voient plus comme un mets gastronomique ou de luxe, en particulier .
lorsqu'il est vendu dans les stations-service. Non seulement les sacs de homard congelé occupent-ils
beaucoup d’espace dans le congélateur, mais ils sont difficiles a manipuler et dégélent.

Les acheteurs locaux (dans la restauration, surtout) aimeraient bien avoir un produit «plus léger» (c.-a-d.
un homard entier cuit, congelé, sans saumure ou sans eau, ou dans un emballage qui en contient
moins, mettons un homard congelé sous vide ou quelque chose du genre). Le homard vivant

d’Amérique du Nord a percé sur le marché en tant que substitut du homard local ou norvégien, dont
I'offre est limitée, ou comme complément & celui-ci.

Secrétariat de la llaison sectorielle - LE MARCHE DU POISSON
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OBSERVATIONS DE LA MISSION

L’ambassade du Canada a Stockholm a de nouveau choisi les péches ainsi que les produits et services
de la mer comme priorité dans les activités relatives au développement des marchés d’exportation en
1993-1894. Chaque année, les missions canadiennes du monde entier fournissent, sous forme de
tableaux synoptiques, des résumés de leur plan de travail pour le prochain exercice financier. Ces
résumés ont pour but de fournir aux personnes engagées dans le processus de promotion des
exportations a partir du Canada des moyens d’obtenir, sous forme condensée, des renseignements
et des données sur le marché qui ont trait aux possibilités d’exportation, et ce, dés le début du
processus de planification. On trouvera ci-dessous un résumé des propositions de I'ambassade du
Canada a Stockholm touchant le secteur des péches et des produits de la mer.

Données sur le marché (en millions de dollars)

: Il y a deux ans Ityaunan Année actuelle Année prochaine
Taille du marché 548,50 . 556,40 564,00 566,00
Exportations can. 30,60 27,50 28,00 - 28,50

Part de marché 5,60 % 4,90 % 5,00 % : 5,00 %

L'ambassade du Canada a Stockholm a estimé que les exportations de produits canadiens du secteur
des péches avaient un potentiel cumulatif de 60 a 100 millions de dollars sur trois ans. Nos principaux
concurrents sur le marché suédois sont la Norvege (31 p. 100), le Danemark (20 p. 100), les Etats-Unis
(6 p. 100) et les Pays-Bas (5,2 p. 100). La mission & Stockholm constate que la part de marché des
exportations de poisson et de fruits de mer du Canada en Suéde est bien établie et qu’elle s’accroit.

Parmi les facteurs importants qui contribuent au succeés actuel des exportations canadiennes de
produits de la péche, mentionnons : 1) le fait que les restrictions a I'importation ne soient pas un
obstacle majeur dans ce secteur; 2) la compétitivité des prix; 3) le fait que le Canada soit I'une des
rares sources d’approvisionnement; enfin, 4) la forte capacité du secteur au Canada. Toutefois, si les
exportations de produits de la péche du Canada sont inférieures aux possibilités du marché, cela tient
principalement aux insuffisances dans I'approvisionnement. L’ambassade du Canada a Stockholm a
choisi douze produits de la péche qui, @ son avis, offrent des perspectives intéressantes aux
exportateurs canadiens. Ce sont :

la crevette cuite, surgelée séparément, non décortiquée;
la crevette cuite, surgelée séparément, décortiquée;

le saumon du Pacifique, congelé;

le homard cuit, congelé; A
la sole grise et les autres poissons plats, dépouillés, désossés, surgelés -
séparément et en tranches; ‘

le homard vivant; _ ~ .
le fiétan du Groenland, dépouillé et désossé, surgelé séparément ou en tranches;
I'anguille, éviscérée, congelée;

la chair et la queue de homard, etc., congelées ou en conserve;

les filets communs sous-utilisés, dépouillés et désossés, surgelés séparément;
les oeufs de poisson et le caviar; ‘

le hareng de I'Atlantique, filets en caque ou mariné et tranché.

NIDOOND AW
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LES PECHES INTERIEURES

A cause de sa srtuatlon géographique, la Suéde se trouve a puiser la majeure partie de ses ressources
halieutiques dans des eaux communes a plusieurs pays. Selon I'OCDE, la Suéde partage avec les Etats
voisins tous les stocks qu’elle exploite, et le total des prises admissibles (TPA) est donc généralement
déterminé internationalement par suite de négociations avec les autres pays. Avant de s’engager dans
de telles négociations, la Suede détermine sa position en fonction de l'avis scientifique du Conseil
international pour I'exploration de la mer et des résultats de consultations menées auprés des
biologistes et des représentants de I'industrie de la péche. Dans la mer Baltique, la Suéde exploite des
stocks qui relevent de la compétence de la Commission internationale des péches de la Baltique,
organisme dans le cadre duquel est fixé le total des prises admissibles. Si I'on ne parvient pas a
s'entendre a ce sujet dans le cas des stocks de la Baltique, le TPA est normalement déterminé
unilatéralement, en fonction des avis scientifiques et des besoins en matiére de prises. Dans le cas de
la gestion mixte des cétes par les Etats frontaliers dans la région du Skagerrak et du Cattegat le TPA
est déterminé & la suite de négociations intemationales avec les autres parties concernées, c'est-3-dire
la CEE et la Norvege

La Suede a conclu six accords bilatéraux au sujet de la péche dans les zones de péche de pays tiers
ainsi que de la péche de pays tiers en zone de péche suédoise. A I'exception de I'accord bilatéral avec
la CEE — un accord-cadre valide pour une période de dix ans —, les accords portent sur une période
de six ans et sont reconduxts automatiquement, sauf avis contralre de I'une ou l'autre des parties. Les
negocxatlons ont commenceé le 1 janvier 1978 par I'extension de la zone de péche (aux frontiéres
médianes avec les pays limitrophes). A I'exception de I'accord avec la CEE sur le saumon et de
I'accord avec la Norvege, les accords sont recuproques Les accords avec I Allemagne et la Pologne
étaient au depart des accords provisoires qui ont cependant été remplacés par des accords
recnproques apres la période initiale. En 1989, la Suéde et la Pologne sont parvenues a s'entendre sur
la délimitation du plateau continental ainsi que sur les coordonnées fixant les frontiéres des zones de
péche des deux parties. L'accord prévoit le partage d'une zone de 500 kilométres carrés entre la Suéde
(75 p. 100) et la Pologne (25 p. 100).

Les décisions internationales — surtout les recommandations de la Commission internationale des
péches de la Baltique et les accords avec les autres pays — influent dans une large mesure sur les
possibilités de prises en eaux suédoises. Pour la premiére fois depuis 1978, la Commission a été
capable de régler la question touchant la recommandation du total des prises admissibles dans le cas
de la morue de la Baltique (220 000 tonnes) et de fixer les parts des parties contractantes. Le total des
prises admissibles a été établi & 44 000 tonnes dans le cas de la Suéde. En 1993, le TPA a été réduit
a 40 000 tonnes dans le cas de la morue, dont 9 500 ont été attribuées a la Suéde. Dans le but de
protéger les stocks de saumon sauvage de la Balt|que des efforts contlnus ont été faits en vue d’en
limiter la péche dans la mer Baltique, sur les cdtes ainsi que dans les rividres. A cette fin, la Suéde a
d'ailleurs présenté un certain nombre de propositions a la Commission internationale des péches de
la Baltique, au cours de la séance de 1989 de cette derniére. Un important accord international conclu
dans le cadre de 'AELE en 1988 aura des effets sur I'avenir du secteur des péches en Suéde.

LA CONSOMMATION

La consommation de ponsson frais et de poisson réfrigéré, comme celle des produits dela péche en
conserve ou marinés, n’'a pas varié depuis vingt ans. Par contre, la consommation de filets congelés
a augmenté d’environ 40 p. 100 au cours de la méme période. Les statistiques officielles ne révelent
aucune tendance particuliére a court terme dans la consommation de poisson. La Suéde fait cependant
des efforts en vue d’ augmenter sa consommation de poisson frais et de filets du pays. Outre la péche
. professionnelle, il existe aussi un secteur de la péche sportive relativement important en Suéde.
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LES TRANSPORTS

On a transporté plus de 40 millions de tonnes de marchandises en Suéde en 1993. Toutes les grandes
villes sont des villes portuaires, dotées de trés bonnes installations en eau profonde pour les gros
navires. Ces ports sont modernes et bien équipés. Les services de navigation vers le nord de la Suéde
sont interrompus par les glaces du golfe de Bothnie entre novembre et mai. Gréce aux brise-glaces,
cependant, les grands ports demeurent habituellement ouverts tout I'hiver.

Parce qu'il est trés colteux de battre pavillon suédois et qu'il existe une surcapacité a I'échelle
mondiale, ’envergure de |a flotte a diminué rapidement. Toutefois, ce sont surtout de vieux navires qui
ont été vendus pour étre remplacés en partie par des vaisseaux neufs, ce qui fait qu’un tiers de la flotte
a moins de quatre ans. Les riviéres constituent une partie moins importante du réseau de transport,
bien que I'on utilise 640 kilométres de voies fluviales.

Le transport aérien prend de I'importance en Suéde, en particulier lorsqu’il s’agit de desservir les
régions nordiques éloignées. Les vols intérieurs sont surtout aux mains de petites compagnies
aériennes régionales, tandis que les lignes internationales sont desservies par la Scandinavian Airlines
System (SAS) et bien d’autres transporteurs aériens internationaux. En 1993, les lignes aériennes ont
transporté plus de 200 millions de tonnes/km de fret international.

Un vaste réseau routier traverse la Suéde. En 1993, 98 848 kilométres de routes administrées par IEtat
étaient en usage, et 71 p. 100 d'entre elles avaient un revétement permanent. La longueur des
autoroutes était de 1 032 kilometres.

La Suéde compte plus de kilomeétres de chemin de fer et de véhicules moteurs par habitant que tout
autre pays européen. Il y avait 11 545 kilométres de chemin de fer en usage a la fin de 1993 (a
comparer a 15 219 en 1960), et 7 464 d’entre eux étaient électrifiés. Au cours de 1993, le réseau
ferroviaire suédois a transporté plus de 50 millions de tonnes de fret.

Secrétariat de Ia llalson sectorlello '  LES TRANSPORTS




L’ACCES AU MARCHE

On considére que la Suéde a un niveau de vie élevé, qui est généralement le lot commun des divers
groupes au sein de la population. lls y parviennent surtout gréce au systéme de sécurité sociale ainsi -
qu’aux politiques du gouvernement a I'égard de la redistribution des revenus. La propriété privée des
entreprises prédomine dans I'économie suédoise, mais les transports publics, les communications, la
distribution de I'électricité et les chemins de fer sont exploités surtout par I'Etat. L'industrie de la Suéde
repose sur I'exploitation d’abondantes richesses naturelles du pays; les pnncnpales industries sont les
produits du bois, les péates et papiers, I'acier spécial ainsi que I'usinage et I'ingénierie des métaux de
haute qualité (roulements a billes, générateurs, équipement téléphonique et véhicules automobiles). Au
fil des ans, certaines industries importantes ont fait face a une vive concurrence sur les marchés
mondiaux, attribuable en grande partie aux salaires élevés qu’elles versent.

LES CARACTERISTIQUES DU MARCHE ‘

La Suéde compte trés peu d'entreprises qui s’adonnent exclusivement a I’importation du poisson. La
plupart des entreprises qui importent du poisson en Suede se livrent également a d’autres activités le
long de la chaine de distribution. Les agents & commission agissent fréquemment a titre d’importateurs
lorsqu’ils achetent, a leur propre compte, des produxts de la péche étrangers. Les grossistes importent
aussi certains produits du poisson qu'ils distribuent & leur tour dans les marchés d’alimentation au
détail. Les grandes chaines d’alimentation importent elles aussi des produits de la péche. Pour le
détaillant, 'importation directe de ce genre se limite & des produits établis dont le volume est bien
connu.

LES CANAUX DE DISTRIBUTION

Les detalllants

Le commerce de détail en Suéde est dominé par les entrepnses privées. SOIxante-cmq pour cent des
ventes au détail en Suéde s’effectuent par l'intermédiaire des détaillants privés. Les coopératives de
consommation détiennent environ 18 p. 100 du marché, les magasins & succursales en ont plus de
14 p. 100 et le commerce par commande postale en a 2 p. 100. Le secteur des coopératives de
consommation est dominé presque entiérement par les magasins KF, qui fonctionnent sous le nom
d’'Obs, de Domus ou de Konsum, et de B&W.

Quelques trés grandes chaines volontaires qui comptent pour plus de la moitié des ventes dans ce
secteur dominent le commerce de détail en Suéde. Les chaines suivantes ont des magasnns dans toute
la Suéde : ICA (qun équivaut a IGA au Canada) et Favor. Les magasins appartiennent a des entrepnses
indépendantes qui sont libres en théorie d’acheter de qui elles veulent. En pratique, les magasins
achetent généralement d’'un fournisseur. Les détaillants ICA achétent par Iintermédiaire de leurs
propres installations de vente en gros, tandis que Favor fait affaire avec Dagab.

Dans le secteur des magasnns a succursales, on ne compte qu’'une seule entreprise, Ahlens, qui
posséde plus de 15 magasins a rayons dotés de rayons de I'alimentation. Le ponsson frais est distribué
aux magasins de détail d'une maniére bien différente du poisson congelé ou préparé. Les magasins
de détail ont tendance a s’approvisionner en poisson frais directement auprés des pecheurs ou d'une

coopérative de pécheurs. Sur la cote ouest de la Suéde, la majeure partie du poisson frais est vendue
aux enchéres.

Secrétarlat de la liaison sectorielle L’ACCES AU MARCHE
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'Les grossistes
Il existe deux organlsatlons de grossistes en ponsson en Sugde, I'Association suédoise des grossistes

en poisson, qui a son siége a Goteborg et qui compte 20 membres, et la Fédération nationale des
grossistes suédois en poisson, qui en a 17. :

Ces associations se composent toutes deux de grossistes indépendants. Les membres de ces deux
groupes s’intéressent surtout au poisson frais et s approwsnonnent en grande partie auprés des
pécheurs locaux. Certaines entreprises membres sont équipées pour la transformation et bon nombre
d’entre elles font a la fois de I'exportation et de I'importation.

La majeure partie du poisson congelé et préparé est vendue en gros par les grandes chaines
d’alimentation. Au cours des derniéres années, on a observé une tendance générale chez les détaillants
& pratiquer l'intégration verticale vers I'amont, et & prendre eux-mémes en charge la fonction de
grossuste Bon nombre des petits points de vente au détail sont disparus au cours des dernieres
années pour faire place & de plus gros magasins de détail et & des chaines associées. Cette tendance
a permis aux détaillants de se livrer effectivement & de nombreuses activités de grossiste.

Les représentants et agents

Bien des personnes intéressées au commerce du poisson en Suéde continuent de recourir a des
agents, I'importance de ceux-ci a diminué quelque peu au cours des derniéres années. Cela s’explique
en grande partie par I'importante restructuration qu’'a connue le commerce de détail en Suéde. Bon
nombre des grandes chaines de détail s’'occupent elles-mémes d’importation et de vente en gros, ce
‘qui géne sérieusement les agents dans leur travail.

Les agents peuvent encore vendre certains produits aux grandes chaines de détail, mais ils dépendent
principalement des petits magasins indépendants et des petits transformateurs pour le gros de leurs
ventes. On se sert principalement d’agents dans les domaines des produits de la péche emballés ou
en conserve. Pour le poisson congelé, le réle de I'agent n’est pas aussi important, quoique certaines
entreprises choisissent encore de recourir a leurs services. Un bon agent peut aider a développer le
marché et peut généralement étre utile aux exportateurs canadiens de poisson et de fruits de mer.

LA DOCUMENTATION

Une facture commerciale est exigée, mais il n'y a pas de forme prescrite a cette fin; I'importateur est
tenu d’en produire au moins trois exemplaires. Sur la facture doivent étre indiqués les noms et adresses
du vendeur (fournisseur) et du destinataire, la date de la facture et celle de I'achat, le nombre de colis
et leur poids brut, la nature des marchandises et leur quantité, le prix facturé pour chaque article (le
prix du fret et celui de I'assurance doivent étre indiqués séparément), les rabais,. les modalités de
paiement ainsi que les conditions de vente et de livraison.

Outre la facture commerciale, un connaissement commercial normal est exigé, et les connaissements
a ordre sont acceptables. La Suéde exige un certificat du fournisseur lorsque la composition du produit
détermine le taux du droit de douane. Il nest pas obligatoire de produire un bordereau d’expédition,
mais cela facilite le dédouanement en Suéde.

Socrétariat do la llalson sectorlelle ' : L’ACCES AU MARCHE
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On exige des certificats spéciaux pour les marchandises qui peuvent étre soupgonnées d’introduire des
maladies contagieuses chez les animaux aquatiques ou pour les marchandises qui sont assujetties a
un certificat de salubrité, comme les produits de la péche. Seules les sociétés enregistrées peuvent
importer du poisson et des produits de la péche; ces entreprises sont d’ailleurs tenues de déclarer par
écrit que les produits sont exempts de maladie et d’additifs non approuvés. En outre, tous les produits
de la péche doivent étre conformes a la loi suédoise sur les aliments administrée par le mlnlstere de
I’Agriculture.

La loi suédoise sur les aliments établit des normes précises pour chaque produit. Celles-ci portent sur
les aspects suivants : modes de transformation, méthodes de préservation, durée de conservation,
principaux utilisateurs, prix et contréle de la qualité, additifs, taille et poids, contenu, niveaux admissibles
de mercure (max. 0,5-1,0 mg/kg selon I'espéce de poisson et le produit), de chlorure de vinyle (max.
0,005 mg), d'aflatoxine (max. 0,005 mg/kg), d’histamine (max. 200 mg/kg), de BPC (max. 0,005
mg/kg, de DDT-DDD-DDE (max. 5,0 mg/kg), d'aldrine-dieldrine (max. 0,1 mg/kg), d’hexachlorure de
benzéne (max. 0,2 mg/kg), d’hexachlorohexane BHC, d’HCH, de lindane (max. 0,2 mg/kg), de
trichlorfon (max. 0,1 mg/kg), de DDI et de dieldrine. Il n'y a pas de niveau d’établi dans le cas de ces
derniers produits chimiques, qui sont assuijettis & une évaluation individuelle; si la teneur est jugée trop
élevée, le produrt ne sera pas admis.

LES PRIX ET LES MODALITES DE PAIEMENT

Les prix payés par les importateurs suédois sont habituellement basés sur les structures de prix
européennes; on se reportera a /INFOFISH pour les trouver. L’'ambassade du Canada & Stockholm peut
fournir les prix de référence courants aux exportateurs canadiens intéressés. Généralement, il n’y a pas
d’exigences particuliéres, mais les Suédois préferent qu’on leur donne un prix CAF Stockholm.

En Suéde, deux modes de paiement sont généralement utilisés : les entreprises locales préférent
habituellement payer comptant contre des documents; la lettre de crédit est I'autre solution acceptée.
La couronne suédoise est entierement convertible et il n’existe pas de restrictions sur I'importation ou
I'exportation de la devise suédoise. Les paiements pour les importations peuvent se faire librement par
I'intermédiaire d’une banque autorisée, tout comme les paiements courants. Les importateurs sont
également autorisés & accepter les crédits des fournisseurs étrangers, & condition que de tels crédits
soient considérés comme habituels. Le commerce de 'or ne fait pas I'objet de régles particuliéres.

L'INSPECTION

La Suéde n'a guére de restrictions sur le poisson et les produits de la péche importés. Les restrictions
existantes ont trait avant tout aux espéces capturées dans les eaux limitrophes de la Suéde, qui
pourraient soit étre menacées d’extinction ou faire concurrence aux arrivages locaux; autrement, la
Suéde a une attitude trés libérale a I'égard des importations.

Tous les produits de la péche doivent se conformer a la loi suédoise sur les aliments qu'administre le
ministére de I'Agriculture. Le Service d’hygiéne des aliments, qui reléve de ’Administration nationale
des aliments, I'organisme exécutoire du ministére de I'Agriculture, a pour sa part une division qui régit
les normes prescrites par la loi suédoise sur les aliments en ce qui concerne la salubnte la
caractérisation du produit, I'étiquetage, le marquage et 'emballage.

Secrétariat de la llalson sectorlelle L'ACCES AU MARCHE
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LES DROITS DE DOUANE

La Sugde fait partie du GATT, de la CNUCED, de 'OCDE et de I'AELE et elle a un accord de libre-
échange avec la CE depuis 1972. La coopération entre la Suéde et la CE va cependant au-dela de cet
accord. Aprés des périodes de transition applicables & divers produits, le libre-échange intégral est
entré en vigueur en 1984, sauf en agriculture. Depuis, les ententes formelles relatives & ’échange de
renseignements sur les transports, I'environnement, le consommateurisme, la péche, larecherche, etc.,
sont devenues importantes. La Suéde cherche ainsi a se rapprocher de la CE sans en devenir membre

& part entiére (en raison de sa neutralité).

Le gouvernement suédois tente de resserrer ses liens avec la CE en travaillant & la mise en place d’une
union douaniére entre 'AELE et la CE. Les négociations entre FAELE et la CE se poursuivent de fagon
intensive en ce moment. Les droits de douane suédois sont calculés en fonction du poids du produit,
qui comprend 'emballage dans lequel il est habituellement vendu. Une taxe a la valeur ajoutée est
également pergue tant sur les produits nationaux que sur les produits importés. Les importations sont
taxées a 'entrée au taux de 21 p. 100 de la valeur en douane, droits et taxes en sus.

LES LICENCES D’IMPORTATION

Les produits d’importation tels que le hareng sont assuijettis & une licence d’importation. Tous les autres
produits de la péche peuvent étre importés librement, & moins qu'ils ne soient contingentés. Une
demande relative a I'importation de foie de morue en Suéde doit étre accompagnée d’une attestation
selon laquelle le produit ne provient pas de poissons de la mer Baltique ou du golfe de Bothnie.

Toute demande relative & l'importation de mollusques doit étre accompagnée d’une attestation
indiquant que les eaux dans lesquelles ils ont été conservés aprés leur capture sont de qualité
satisfaisante (moins de 2 p. 100 de bactéries coliformes thermostables). En Suede, c’est la Commission
nationale des péches qui délivre les licences. La Suéde a des contingents globaux qui ne s’appliquent
qu’a la morue fraiche, au hareng de la Baltique et aux filets de maquereau frais.

L’ETIQUETAGE » |

La désignation correcte de I'espéce est I'exigence la plus importante en matiére d’étiquetage sur le
marché suédois. Les produits alimentaires emballés pour la vente au détail doivent identifier le contenu
et indiquer les noms et adresses du producteur, de 'emballeur ou du vendeur, ainsi que le poids total
- du contenu au moment de 'emballage. Dans le cas de certains produits, il faut indiquer le contenu net
ainsi que tous les ingrédients. Dans le cas des aliments pré-emballés ayant une durée limitée de
conservation a I'étalage, des renseignements sur la durée de conservation doivent figurer sur I'étiquette.
Dans le cas des aliments congelés, il faut des instructions sur la conservation et le dégel.

LES FACTURES COMMERCIALES

Bien qu’il n’y ait pas de prescription particuliere quant au contenu des factures commerciales, il est
conseillé d’y inscrire les renseignements suivants : 1) la date et le lieu d’expédition; 2) le marquage des
colis et leur ordre numérique; 3) la description exacte des marchandises (p. ex. description
commerciale d’'usage, selon I'espéce, la quantité, la catégorie, le poids [brut et net] en unités
métriques, I'accent étant mis sur les facteurs susceptibles d’avoir un effet sur la valeur du produit; 4) le
prix .convenu des marchandises, qui comprend le prix a l'unité et le co(it total FAB usine, plus
“ I'expédition, I'assurance et les autres frais; 5) les modalités de livraison et de paiement; enfin, 6) la

signature d’un représentant autorisé de I'entreprise expéditrice.
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LES LETTRES DE TRANSPORT

Mis a part le fait que Ia lettre de transport maritime doit indiquer le poids en kilogrammes, il n'y a pas

de réglement qui précise la forme ou le nombre des lettres maritimes qui sont exigées des cargaisons. 