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DAYTOUONR COPUIN SCTNORLEFOAES

Permnettez-nous de vous adresser notre catalogue le plu-, recent.
FAITES EN CANADA

Bureau des ventes à Montréal: 58 Notre-Dame Ect.
FRANK E. MUTTON, V/ice-PréEident et Gérant-Général.

Bureau Principal et Ateliers-Avenues Royce et Campbell, Toronto, Ont.
Division de la international Busines5 Machines Co.. Limitcd. Au7E:i fabricants des Enregistreurs de Temps "International"

et des Machines électriques à tabler Hollerith.
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FAIT AU CANADA

Le Rasoir

Vol. XXXII-No _

de gûreté
i INOWN THE WORLD Oý

CONNU DU MONDE ENTIER

chaque vente représente un

Les Rasoirs (le Sûreté (Gillette se vendent facilement
chez les bijoutiers, les pha-maciens, les quincailliers
et les autres marchands du Canada.

Nos en*tes nous ont révélé le fait que le commer-
ce canadien-français est maintenant prêt à être dé-
velol)pé pour le Rasoir (le Sûreté (illette, et nous
commençons une grande campagne (le publicité au
moyen d'annonces dans les journaux, d'étalages (le
vitrines et d'accessoires pour aider la vente.

Presque tous les hommes qui entrent dans votre
magasin sont (les clients possibles pour le Gillette, et

$5 et une demande future pour les lames.

Demandez (les prix à votre marchand (le gros, ou écrivez-nous directement.

CILLETTE SAFEITY RAlOR 00., of CANADA LTD.
MONTREAL. CANADA.
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arçons, Pratiquez le Cir
à la CIlk

La qualité des Dominion 22's a été démontrée par leur usage
par les membres .des clubs de tir du Canada et par les équipes
de cadets qui ont remporté des prix à l'étranger.
t>es 22's qui ont subi de semblables épreuves, où la précision,
l'opération positive et la pénétration ne sont pas seulement né-
cessaires mais essentielles, ne sont pas difficiles à vendre sur
votre comptoir.
Des milliers de garçons pratiquent.le tir dans les clubs disper-
sés partout au Canada. TQus les bons tireurs se servent des

22'S DOMINION
S'il n'y a pas de club de. tir dans votre localité, laissez-nous

vous aider .à en organiser un. Cela voudra dire de nouveaux
clients pour vous - les garçons d'aujourd'hui qui seront les gros
acheteurs de demain.
Ecrivez pour avoir notre livre traitant du tir à la carabine et de
l'organisation d'un club.
Ce livre, avec un stock complet de toutes les 22's Dominion,
vous feront faire de plus gros profits avec vos ventes de car-
touches.

capsules . B.
Capeules C. B Dominion Cartridge
.22 courtes.

C .longues. C Lm ted
.22 courtes, forme champignon.

.longues, forme champignon. 10~s 12 rueSt-Jacques*.22 longues pour carabine. 10reS-àqe
22 tø longues.

22 Winchester Automatic.

tee.

voi. xX=-.;-Nè 20
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ÂliboesI es

4aites venir! ce
lIvred'

ACCESSOI!RES

Vous trouverez dans
ce catalogue tous'les
ertlcles imaginables,
et chaque Illustration
est faite d'après l'ar-
ticle qu'elle représen-
te.

Ce Catalogue a été
préparé dans le but
d'en faire la meilleu-
re aide possible pour
les, marchands dans
la préparation. de
leurs commandes par
'la poste.

rotre liste 1bIf~ ýour c'' 1ng d uo oddne quelquels prix ln-
1trssanta. Berlvez Pour l'avoir.

ESSAYEZ NOTRE _SERVICEý
Nous exp6dions, promnptement les obmmrandes par la poste et.nos prix sont raisonnables.

A nos nombreux amis:, Nous ne vendons pas au détail; ne nous demandez pas de le faire;

nous serons obligés de vous refuser."

LEWS 1 RS. Lmited Montéa
-TOUT EN FAIT DE QU(NCAILLERIE-ý

ACCESSOIRES POUR. ENTREPRENEURS :bE
~coes.Ies. CHEMINS DE FER ET CONTRACTEURSAR;- ceSis

I'Autoobiles TICLES -DE SPORT,. COUTELLERIE,, TOITURE- dAtmoIe

En ïtorlvent aux ennono.wi, mentionna uL. Prix Cour&è"'
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Laveuse et, Essoreuse à l'E LECTRICItTE
pour le -lavage à la maison

la SEAFOAM fera tout ce que peut faire une machine com-
binée pour lý blanchissage et l'essorage, et son mécanisme n'est
ni compliqué ni délicat..

Làave j.vec Une'lessiveuse, et elle est munie.d'une essoreuoeý qui
marche dans les deux directions.

Le blanchissage et l'essorage peuvelit être faits séparément
ou en une seule opération _- ENTIEREMENT PAR POUVOIR.
Munie d'un moteur Robbins & Myers de 1-6 forces et à l'abri
de l'éclaboussement.

La. "Seatoam" est essayée avec soin avant'de quittér notre
fabrique, et vous la recevez prête à être raccordée à n'importe
quelle connexion électrique ordinaire.

Le modèle "B" est actionné par, un moteur.

SEIFONE boeit l'
Mue par l'6lectrIcité.

LAVEUSE ET E88OREU8E

Essore pendant qu'elle Lave--
Lave pendant qu'elle Essore

DOWSWIELL3 LU ES -& -00., LIMITED,
-HAMiLTONs CANADA.

Représentants p~our l'ouest: -

Hairry F. Moulden & Son
Winnipeg, Man.

Représeiiant pour l'est:
John R. Anderson

Montréal, Qué.

'En Soalvant aux anno nours, mentionnez -Le Prix 20ft,

Fabricants de tous les types de bonnes machines- à laver
actionn6es. à la. main ou par pouvoir. Aussi des Essoreuses
ARROW BRAN'D.

vol. XXXII--:No .20
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Les Afi rt

Pro&e
Lsindicattona eý les rapporta roçu nou qat convaincus que les affares

.da= 16- Québec "vont recevoir une Impulsion -nouavelle.

À aore avis, la .JroYIncè de Québec oit p»rospère. L'accroissement de la
Pogulation Ouwe';contlnuellement un -grand champ aux quincailliers et aux
marébaïde de bocu, et aujourd'hui les marchanda de cette province ont de

- . sperb e caoo d!accroltre leur commerce.

~O7yS .prits à r4ondre -à la demandée prochainàe pour les matériaux de

- . couitrucon ML aimnt -m stock

LE PRODIT NEPO'NSET
Un Produit. pour Ch que Branche de- la

ConSthüùction
Pour permettregux wchanda de se procurer faiement le Produits Neponset nous avons dou-
blé les soc4s -de not.re enrpôt de Montréal, et nous -sommes à présent en position de livrer
promptement et de donner un service efficace..
Les Produite Neponhèt se vendent toujours facilement. Tâches'de tenir on. magasin notre.ligne
complête.

*TOITURE PAIIOD NEPONORT

La toiture Idéal. pour fabriques
entrepôts OU gra«ge. Une toiture
avec dix-neuf ans de service Pour.
soutenir 'sa *réputalùo comme la

*meilleure toiture pr4paije manu-
facturée au Canadi.'

LE BARDEAUX JUMEAIUX
NEPONSET

Pour la toiture de toutes les
Imalaona. Ces bardeaux sont faits
on deux couleurs, touge. et vert,
de la mOine qualité résistante, que
cells de la Parold. -Non seulement
ce sont des bardeauxz Idéal pour
la toiture do votre maison, mals
ils sont très appropriés et donne-rent un superbè, effet & votre fa-
brique.

PLANCHE MURALE NEPONSET

Pour réparer les murs endom-

magés et faire des divisions. C'est

la - oule plancheo murale. sur le

marché -n'eagnt 'aucun fini ni
décoration% quelconque..

LES PRODUITS NEPONSET: - Poutre, alphate, papier noir Impermiéable à construction, papier Isolant ciment
plastique, peinture -Neponset, toiture on caoutchouc, feutre pour, assourdir. le son_
Profitez de la demande actuelle «t relances touS-vos acheteurs on.perspective. Wous coMrero .ng avec voua
dams tous les détails der la vente. Dos échantillons, des dépliants d'annonce, des életron, etc., sont, à votre
disposition. Vous n'aves qu'h les demander.

BSIRD 8 oN, H IIED-IAMILTON, Ont.,
Pabtqies~HAMILTON- Ont; PONT ROU8Eý Qué.

Entrepôts: Tor'onto, tMontréal, WinnIpeg,. Calgary. Edmonton, Sean .. Hlix

Adressés, à
Montréal:

U(RD & SON, LIMITED; BIRD & ON LIMITED,
o/o St Paul Lumber Co., 0/0 00e. W. RoId,

1250 Avenus Galt. u' SainkAntolis,
Montréal, Qui. MAontréal, Qui.

r Uw iôavmersnauss..surs, ,eo~spu~fl.. P* Çiqi*,r.

~1

Va ýICM..-No 20
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VENDEURS
Les -pneus Maltese Cross sont

faciles à'vendre et certains de.don-.
ner satisfaction. Ils donnent au Yen-

Ideur la réputati*on de vendre de bons
~articles.

Donnez votre commande 'à la succur-
saede Montréal,

Cutta Percha & Rubber,--W.
Siège social- etabrique: TORONTO.

Succurales à Halifax, Montréal, Oitaiva, Toronto, Fort Wil-

fiam,,Winnipeg,- Régqa,'Saskaoon, Edmonton, Calgary,
I4htbre, Vancouver, Victoria.

Vol.X~aI~-N 20L PRIX'COURANT, vendre«I 16 mai 1919.
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'A* hez, hW e ova~s

* qAleez znimporte 4"e niaîthand iet if vous
vendra'uln Pneu D tpou vous en pro.curera
un dana-le.in m de tps Presque. tous les
marchands .vendent les -Dnops Ilprdon* vote comWnd parce cguenous nefaisspa
defavritisme -- nous veàdon s aux grands et petits

magasis -insi qu'aux garages.

q Lespneus avec ie bon renom qui subsiste, le
servce, qui satisfait, et les- distributeurs pour, ré
pondre .aux besoinsduùrgence ainsi qu'à la výente

*ordinaire, sontý marqués : Dunlop, Cord-- 'Trac-.
tion") et "iRibbed" 'Dùnlop Regulair---&Traction",.

' Special"e, ".Ribbed", "s-Clippeyys, "Plain" -

*DUNLOP TIREÉ UBE 6OO08- cO
LIMITED

* Siège social; et fabriques: TORONTO'
- -uoourudl. dans lu grandes villes.

* Pne" pour topt.. les usages.. Accessoires en ýýkoutchouc pour
Machines et spécia lités générale& en cq.out c6qC.

N

'En lorivant aux annoneurs, mentIongoz uLe PrlxeoCurst» -

-I

Umm@"

VoL XýMMm-No 20
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IN '1 Iibhiil 1. j~[ 'it :i" *.i[lg îl l uii Ili, *111i.

Ne'cessairesdans toutes les
Familles

CES trois artic-des populaires :' la Parafine Iniperial,
le Lus.tre:, Liquide loco Iniperial et le Lubrifiant

,de ménage' Imperial sont des nessités 'à la maison.

~Ayez-les en stpck et vous aurez des demandes à l'infini. Ces trois
produits fimperial sont ývendus en -dimensions appropriées pour le
rColflmerce. Au À point de vue de la qualité ou de la dimension de .s
~paquets, vous pouvez donner au consommateur avec ces produits
lune meilleure valeur -que tous les autres produits similaires.

'l'y a un-bon-profit- une marge plus libérale que celle donnée par
l es articles similaires - dans la vente de ces produits Imperial. Met-
tez-les dans votre étalagye de vitrine et sur votre comptoird'étalage.
-Léà profits qu'ils'rapporteront vous paie. ront bien.

.............................................................................................................~-..- ~
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Grande Lagon enseigné. -par la Gus.re

Soez TMjouîsPrt
pensez aitnt à. ce qu'il
voua faudra cet automne.

Décidez d'acheter.

---- ..Les -PoêlIes 'et Ranges
S'OUVENIR

75 ana -dexpérien, 'en ont -fait des poiles PARFAITS
Ùgarantis donner SATISFACTION.

N oua mettons ,à votre disposition pour la vente de
ons poilesle travail, l'pxpérlence, les connaiasnces
teohulques d'un persounhâi nombreux- d'experts en
quinoalIleie, et noua noua ferons un plaisir do fournir
en tous tempe aux quincailiers, entrepreneurs, con-
tracteurs, et propriétaires, de plus amples renseigna-
menta sur nos lignes de serrures et de quinalilerle
et leavantage qu'elles offrent-
Ces hommes font partie Uenotre personnel de yen-
deurs. Voyou-le avant d'acheter. Il* peuvent véup
donner des prix qui vous Intéresseront.

<TUE tAur OL
HEn QUMITEO

sucesurs de

Gurney, Tildeà & ,C'ompany
nmufacturiers do

4* Péle Rages otdIlohi4s, Radiateurs, .Fournaises

Reblotrui Serrure e « t Q.ioincalletre.

HAMILTON" ôNT.

Us uhntaux aI o r mntonne «Le PrIxCoan.
7,~ ~ -7-7w
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L'enseigne que l'Univers
Connait

Dans l'univers entier, la Gargouille rouge commande
le respect.
Dans tout le monde civilisé l'on sait que c'est la mar-

que de la fabrication experte et de la meilleure qualité
en fait -ge lubrifiants.

La Gargouille Rouge veut dire une lubrification parfaite et sur laquelle on
peut compter. Farce que les Mobiloils Gargoyle, si on les emploie en suivant
les indications données sur les cartes de recommandationc (conseils pro-
fessionnels donnée par les manufacturiers des Nfobiloils Gi•goyle) assurent
à l'acheteur le maximum d'efficacité dans sa lubrification.
Les marchands qui étalent cette Gargouille Rouge et vendent les Mobloils
Gargoyle en suivaný les indications données sur les cartes de-recommanda-
tions,. ont la confiance de tous les automobilistes - et cette confiance
s'étend à. toùtes les autres branches du commerce de ces marchands.
La Gargouille Rouge est-elle sur la façade de votre magasin?'
Nous enverrons avec plaisir une de ces enseignes en métal permanentes,
faciles à voir et dignes de n'importe quel magasin, à tout vendeur qui vend
un service de lubrification, plutôt que de l'huile seulement.

Mobiloils
Une sorte pour chaque type de moteur.

IMIT D.

îrr (ý i
u . l P. ç.- 

4

*1

I11 . l

t
1''

R
- .... ,,.,.... -r

lIlf/

Vol. XM-.ý-No 20 -
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BARDEAUX "GEORGE"

pour la orange et

13ARDEAUX "OS6HAWA"

Les toitures qui duirent toutea une vio!
Garantie à l'épreuve du vent, de l'eu et

de la tempète mur n'importe quelle toiture
ayant une Inclination de trous pou"e ou plus
par pied.

Des attaches exclusives permettent de fixer
chaque bardeau sur les quatre côtés à la
fois.

Facile& à poser et absolument à l'épreuve6
de l'eau quand Ils sont pois.

Faits de tôle d'acier galvanisée épaisse ne
pouvant rouiller, pourrir ni brùler.

Des escomptes au commerce assurent ana
quincailliers de bons profits, tandis que la
qualite de ces bardeaux donne satlsfation
parfaite aux clients.

TUE.

Pediar People Limitedý.
Maison fondée en 1801

26 RUE NAZARETH4, MONTREAL, QUE.
Dureau*ochefs et fabriques: Oshawa, Ont

Succursales: Québec, Ottav, Tomoto
Winnipeg, Vancouver.

Ecrivez aujourdIhiui même Pour avoir la Brophurette "P.C.>' $Ur le. toiture

Scies Pè seartoutSmod

Su9p6riorit4 Ass urée,-
Une scie Passe-Partout Creécent iGround de SImonds coupera 10 pour- cent plus de bois

-dans le môme temps que toute Autre sorte de scie., Notre Passe-Partout pour un seul homme
est un épargneur d'ouvrage.

Les Scies PassePartout de Slmonds ne se resserrent pas dans le trait:~ Elles conservent
leur tranchant parce qu'elles sont affutées céorr ectement et scientifiquement trempées.

SIMONDS'CANADA SAW COMPANY, Limlited
RUE ST-REMI ET AVENUE AÇORN, MON1rTREAL-(P.Q..)

VANCOUVER (B.C.)- 9 T. JOHN (N.B.)

En ouIvent aux annonrsr mentionn«es Pri CoX en-

VOL, XM-Iïo 20



vol. XXXH-No 20

Nous sollicitons vos demandes de
renseignements

METAUX PRODUITS CHIMIQUES
ACIER EN FEUILLES LITHOPONE -

FER-BLANC BARYTES

ZINC MINIUM

PLOMB ORANGE, MINERAL

FER-BLANC EN LINGOT VITRIOL BLEU
CUIVRE ET FONTE (FEUILLES ET BLANC'D'ESPAGNETUBES)

ZINC EN FEUILLES LITHARGE

Et aussi Huile de Castor, Huile de Bois de Chine, Glycerine, Borax,
Feuilles d'or, Feuilles de métal, Vitre de Fantaisie, Vitres grillées,
Clippers, Peaux de chamois, Nitrate de plomb, Marchandises de Harris,
Savon mou, etc.

CREME DE TARTRE - ACIDE CITRIQUE - ACIDE TARTRIQUE

B.5HTHOMPSON
Agents des ventes pour l'Est du Canada, de la

United States Steel Products Co., New-York, U.S.A.

LE PRIX COURANT, vendredi, 16 mai 1919.
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K
C'EST CONTAGIEUX!
Le désir d'avoir les machip-es à laver Kribs

A la maison la femme qui se sert de la machine
en parle aux autres membres de la famille - elle
devient une véritable bénédiction. . La bonne
nouvelle se répand chez les voisines. *Ces der-
nières, à leur tour, en parlent à leurs voisines et
cela continue ainsi à lingni.
Le marchand bénéficie de cette réclame. Chaque'
fois qu'il yend une machine KRIBS, il se fait un
client régulier; IL. accroit sa réputation comme
marchand vendant ce qu'il y a de mieux,

CONFORT, SATISFACTION,
PROFIT

Ces "Trois avantages' vont de pair avec
chaque "K'3IBS"

Ces qualités exceptionnelles sont les caractéris-
tiques de toute la ligne, depuis la machine à la
main bon marché jusqu'à la magnifique machine
électriqueý

. /

La vente énorme de ces machines surprendrait
même le marchand le plus optimiste. Il y a une
raison à cela. Tous les marchands qui vendent
les KRIÈS veulent en avoir d'autres continuelle-
ment. Faites-vous de l'argent en vendant cette
ligne?

Presque tous les marchands de- gros les vendent.
Si le vôtre ne peut vous en fourair, écrivèz-nous
directement pour avoir le. catalogue et nos es-
comptes. Faites cela IMMEDIATEMENT.

A L'ELECTRICITE
avec MOTEUR à

GAZOLINE
MOTEUR HYMAULI

QUE où à MAIN

William A.Krlbs Hespeleront.
Fabricants de TRUCS de toutes sortes pour la,MANUTENTION DES 'MARC ANDISES

En écrivant sox annonceurs, mentionnez "- Prix Courant".

I

K

Vol. ]CM-No 20

___ 1
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KAMERADII

Guerre
est Déclare ! R

Aux Boches des
ChaMps de Patates

C OMME la Grande Guerre, celle-ci sera gagnée
-J par le côté du droit avec l'aide d'une gran-

de quantité des meilleures armes contre ces in-
sectes nuisibles. Votre magasin devrait être un
"dépôt de munitions" ou l'on trouvera le meil-
leur poison à.bêtes à patates sur le marché -

Le Vert de Paris. Pur de Munro
(Etalon du Gouvernement)

Il vous aidera à exterminerl'armée redoutable des bêtes à pata-%
tes, et ce sera un placement profitable pour vous.

Le vert de Paris est connu, partout où l'on cultive les patates,
comme le poison le plus effiçace pour débarrasser les plantes de leurs
plus terribles ennemis. Aucun argument de vente n'est nécessaire
pour le vendre. Montrez tout simplement le Vert de Paris de Munro
a un producteur-de patates et la vente est faite, et les bêtes qui in-
festent son champ n'en ont pas pour longtemps à vivre.

Profitez de notre "Grande campagne-de publicité" en ayant un
stock complet de Vert de Paris de Munro.

Si votre marchand de gros ne peut vous le fournir, commandez-
le directement des manufacturiers

RTHUR.,RWIN
MONTREAL

Malsion fondée en 1842

Vol. XMM-No'20
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Le Poê1è--Cabinet.'ODCIER
pour Chabpo MOIR, ou Dur

Four visible *laird à luedlt n8 z il pouces, surface
-poile à six trou, Réaeroir de hulit gafloisa, unre Compar-
timent de chaler, loye à bols de 80 POUe, Vitre à
l'éprouve de la chxaleur, Onu«d COudrier,, Barres pour
serviettes maalabl, plhlaq onum amai blanc, Pau de

LE FOURNBM.U COMPLET
C'est le Fourneu qui pendat les dixhit doinkier mois,
est devenu l'atloe.;vodette de la pluMat des Îia.0hands de
fourneau de tout l'ontaulo, ait WSr..uigt et de la .Colom-
ble-&ngilmlse, ainai qie des . udraitsçot Il, ï, ét introduit'
dans la Province dQébc tbluuela Cdeam"e dont
il est l'objet. et la rareté dus maières preulêrqo et de la
main-d'oeuvre- exPérlfte soient un ébatscle à la
recherche d'au"lq dltonlu,

NOUS PESIRONS FAIRE CONNAITRE AUX MARCHANDS
DE.. LA PROVINCE DE OUïiSEC CE 'Fý-OURNEAU
EXCEPTIONNEL

et nou sollitons leurs demmades de renseignements en
vue de r'établissement de futures relatins dlafiresm et-
de l'apPolutémeut, b6
présent d'U nobr
limité d'agents dams -

cette -province. C'est
sasconreit

LE FOURNEAU QU'IL FAUT AUX 'CLIENTS DU QÙUÎSEC

-aomme il a été démonti par les magasins qui en font déjà.le Commerce.

LES POILES TORTUE CARREE 0000D CHEIR"'

Trois grandeurs.!~ ndmes capacités que les Nom 8, 4 et 5.
lins gradeur -avec tour de 153% x 13 x 10 Pouces&

Dans cette attrayante FORME CARRE,
avec foyer* rectangulaire doublé de, bri-
quos à .colns rondb, grPM" % cylindr1quesJ
et cendrier, nous avons un iTôle qui,-
tant, par son efficacité, que -par sondessin artistique, convient 6mlneffiment
à. toute pièce de la aison.

cette année, nous àvong« ajouté un Mo-
dèle aveg four, avec réservoir à contact.

-Trois ýdlimaons oàn4eo,% Nos 712, 714
et 716

4 -Ue gmoeur aoe Four No M4
Résorvlr pour Nos 714b 716-et.m.0

TeJAME STEWART;"' -FG.C. iie
Pt'

esaim n6oe e 1MS~

-, Il 2
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LA MEILLEURE. MEHODE A EMPLOYER POUR
SE DEBARRASER DES MARCHAN-

DISES INVENDABLES.

Le sujet de "la îneilleure méthode à employer
pour-se débarrsser des marchandI"es invendables"
peut se traiter en deux mots: Vendez-les. Sans
doute cette réponse peut sembler être une plaisan-
terie, mais c'est cepéndant l'unique chose que nous
devons raisonnablement faire; la question. vérita-
ble est donc: comment faire pour tirer le plus pos-
sible de ces niarcliàndlses. Notre jugement est que
lorsque vous aves décidé qu'un article est invenda-
ble dans le cours régulier des affaires, vous devez
en disposer ussi;rapidement que possible et ne pas
augmenter votre perte en le gardant en stock indé-
finiment aveclepoir Illusoire d'en obtenir plus
tard un meileur prix, car ordinairement plus vite
cet article est vendu, plus c'est avantageux pour
vous, et e le donvertsàant en argent, il rapporte
une profit sur le capital Investi au heu d'ajouter à
la perte pa leg taxes, l'assurance et le loyer.

Lorsque nous avons décidé que certaines mar-
chandises dolvent être vendues, comment devons-
nous procéder pour- en assurer l'écoulement? Cer-
taines mraisons ndressent une liste qu'elles remet-
tent àleurs vendeurs, indiquant les'quantités et'les
prix un peu au-dessous du taux régulier, sans ce-
pendant que ces prix soient suffisamment, attray-
ants pour faire une liquidation rapide.. D'autres
maisons font une marque sur l'étique.tte des arti-
cles à liquider, de façon à les rappeler à l'attention
de leur comis.qui ont "harge d'en activer la vente.
Ni l'une ni Tautre de ces méthodes ne provoque des
résultats assez rapides et toutes deux ont pour dé-
faut de dissipr vosefforts et les efforts de vos
vendeurs, pendant une longue période, créant dans
l'esprit de vos. coi u' manque de confiance
dans l'habileté de vo. achats.

Noua Nois ees vendeurs dire que leur
temps serait plus avantageuse-
ment à la veùte lignes gglières et de mar-
chandises nouvelles hlutô que d'être consacré à
l'écoulement Ae MosWgilpis" comme on dit, et sans
admettre eg.ûsve leurnanière de v6lr, nous
ne somm pàg-n6loignés d penser que nous com-
mettons e-tri bJste vis-à-vis de nos
clients en -leir marchandlses qui ne sont
pas. de prêmn«, ordre, quand bien meme le prix en
serait mnei T ons-é à la listepubliée par
l'Assocéi Natiîle ded à(Quincaillerie Américal-
ne. lité e en st splendide, mais nous avons rare-
ment v sur cette listegWit ardle niarqué un prix
assez bas pomalltre' les gens 4en çehors des ca-
naux régùlýer d'achat. Ce n'est pas la faute de
l'associto' als blen celle des personnes offrant
des machlidJsesen vente car si vous achetez du
vieux stockl 9bblement en cartons malpropres et
endommagsd, -,vous devez pbtenir un prix beau-

coup plus bas que celui que vous payes pour du
stock frais.

Un autre plan pmployé avec plus ou moins de
succès a été de mettre à part les marchandises à
écouler au rabais. Ge système fait appel à une
classe spéciale d'acheteurs et nous sommes sous
l'impression que le client en rentrant ches lui et en
dépaquetant ces marchandises se rend- compte qu'il
a été leurré en étant invité à acquérir des articles
dont il n'a pas besoin et que son achat représente
presque une perte sèche. Nous ne pensons pas que
cette pratique soit de nature à créer de la confian-
ce dans l'esprit du client et nous sommes enclins à
croire que cela le retiendra de faire une nouvelle
visite au magasin.

Un commerçant en vue nous disait récemment
(u'après vingt ans dexpérience comme voyageur,
comme vendeur et comme acheteur, il en était ar-
rivé à la conclusion que la meilleure méthode de se
débarrasser des marchandises invendables, était
d'en disposer complètement en dehors du stock ré-
gulier et d'en faire l'étalage dans un endroit à part
avec listes de prix et quantités convenables.

On peut aviser en pareil cas, ceux de ses clients
qui aiment les marchandises d'occasion et leurlais-
ser savoir le jour de la vente pour leur donner la
première chance. Il y a dans toutes les localités
des personnes qui ont coutume d'achetýr des mar-
chandises à bas prix; en prenant' votre coût comme
base, et en faisant la tart de la dépréciation que
vous jugez à propos, vous pouvez offrir des mar-
chandises à des prix attrayants et être en mesure
de nettoyer rapidement vos rayons de ces mar-
chandises difficiles à -écouler, d'autant plus que
vous pouvez faire de ces ventes spéciales un véri-
table attrait pour un certain nombre de vos clients,
car les ventes à prix réduits produlent un effet
psychologique qui ne manque pas de résultats. En-
core que vous ne puissiez évaluer en dollars et en
cents la valeur de cette méthode, nous pensons qu'à
la longue vous devez en tirer profit, car vous pou-
vez ainsi consacrer vos efforts à la vente des mar-
chandises régulières au lieu de diviser votre Inté-
rêt entre les marchandises vieilles et les nouvelles.

LES PELLES ET OUTILS DE LA OANADIAN
SHOVEL & TOOL CO., LIMITED.

Les pelles et outils de la. Canadian Shovel &
Tool Co., Limited, sont bien connus dans la pro-
vince de Québec, tant pour leurs formes pratiques
que pour leur qualité. Les pelles avec tiges solides, -

portant les marques "Bull DÔg" et "Fox" avec poin-
tes rondes ou carrées sont 'appréciées de tous. Les
pelles à charbon "Moose" et Black Cat" partagent
cette faveur légitime. Les seuls agents pour la pro-
vinge de Québec pour ces articles renommés sont:
J. H. Roper Co., Montréal.
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Ter
D'un ocean a, l'autre-les

ite - UvNt-Pviln
DÉ e U-FZý i S.F,?

il

ainsi que leurs couvertures Imprébenorce
vaux, et ýVoitures, c ouvertures .à che val, sacs d'embal-
lage, etc., etc., se sont fait' connaî1tre. favorablement.
DES' MARCHANDISE&S 11OMAN00E - 8 W19~VO RP

ET- DIES PIRIX IRAISOôNNA&BLESO
nous, ont valu le chiffré énor me d'affireuenu fai'os

Permetteï.nous de vois do loier desý prix #er "les articles qui àen fàut
NOONS 0Aiitd I BOUGIE,

DEMANDE.ILt Chambre.406
DEMANE. *128» rue Bleury,PTERBORO- ON .montrfl.

L E S OU-TILS_ DiE BIUO-H ERO N
DE PINK

Les outils Etal ons dans tous les provinces
du Dceiion, en, Nouvelle-Zélande, Âus-
tralte, etc.
Nous. manufacturons toutes sortes dots
de bûcheron -Légiers et.de Bonne Dutée.

TELEPH.. LONGUE DISTrANCE No 87
Deftwundez -notre catalogue et, m~tre flse dle prix.

Vendus- danè tônt leW Doinion par tous
les Marchands de ferroninerie en gros et
en détail.

*The,

---.THÔOS. PINK GoLmited
Manufaceturiers d'OUTILS. dé BUCHERON

PEMBROOKE (ONTARio) FBRIQUES AUcNADA
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LA VENTE
Au cours des trois -années qui ont précédé

1919, toute marchandise se vendait facilement,
quelle que fût. l'eience du marchand. La qua-
lité même de l'article -ou du produit de consomma-
tion n'était souvent qu'un facteur secondaire.
Quant à la maière' de vendre, nul ne s'en inquié-
tait. Sous les prétextes les plus divers,- tels que
crise de papier, crise de-la ficelle, crise du fer blanc
servant à I!ebo1tage,'effort de présentation, si
subtil en sa cause, , iloductif en sòn effet, avait
été complètemnt 0abi.

Le çUlet, ,bteu moyent, se servait lui-même,
emportait ta matcan4lse bomme tih proie, telle
quelle, en rae, sans emballage et s"as ce coquet
habillage q1i pornet à l'homme le ,Pli élégant de
transportet 1'ob lê plus vulgaire, pourvu qu'il
soit convenablement empaquèté.

A première vue, Il semblerait logique d'attri-
buer cet engouenient pour tout article à vendre à
un accroissement progressif. du nontbre des be-
soins.

On pourrait aussi invoquer la nécessité géné-
reuse, mais juste, de éombler tous les désirs de nos
chers poilus, et mente de les prévenir. Il est avé-
ré qu'à certaines époques de'la guerre, en 1915 et
1916 surtout, l'importance des envois au front, de
lainages et de comestibles, a provoqué une rupture
d'équilibre entre l'offre et la demande, l'excès
étant du côté de cette dernière.

Mais ce sont là des raisons spécieuses ou tout
au moins secondaires.

C'est dans l'étude d'une psychologie un
peu vulgaire qu'il faut cherche~r l'explication du
phénomène de la "vente quand nmme."

Nous ne nous y attarderons pas et notre pen-
sée le trouvera suffsamiiient exprimée dans l'é-
noncé-d'une sorte d'axiome indiscutable1

"L'argent acquis êans grand effort est dépen-
sé de même" ..

Un vieil adage français affirmait Aussi que
"ce qui vient par la flte s'en vïa parJe tambour..."

Et, par prétérition; nous nous abstiendrons de
la moinq, aRusion aux "nouveaux riches" et aux
salaires x 6rbitänts. -

A l'heure pràebté la situation n'est plus la
même et elle egt appelée, dans un avenir prochain,
à subir'de profondes nodifctions

Les clients vont .na*ulester à nouveau, leurs
anciennes exigences, très justifiées il faut bien le
dire.

Les négligences de vente et de présentation
ne trouvent plus d'excuse. lles auront pour effet
certain d'éloigner le public et, par conséquent, de
ruiner la maksa

LEducatlor du Vendeur
il esit ndispensable de la reprendre et de la

conduire avec persvance et minutie.
Le vendeur actuel dans la majorité des mai-

sons n'est pas ou n'est plus un professionnel. Quel
que soit son sexe, il s'est souvent improvisé ven-
deur, sans aptitude, sans goût spécial, parce qu'il
faut travailler pour vivre.

Celui même qui était considéré comme un pra-
ticien du métier, avant août 1914, a perdu, depuis
cette époque, la plupart des qualités qui le distin-
guent.

Ceux qui n'ont pas été mobilisés, pour une
cause ou pour une autre, ont pris de mauvaises
habitudes qu'il sera difficile d'extirpe'r.

La petite histoire suivante se reproduit dix
fois par jour et dans dix maisons différentes:

Un acheteur se présente dans une grange pa-
peterie. Il demande une pochette-serviette pour
protéger des documents dont il donne les dimen-
sions.

La vendeuse lui propose d'abord une sorte
d'enveloppe en carton du prix de 20 cents.

-Je préférerais un article plus solide, décla-
re le client.

La vendeuse semble être ennuyée. L'arrivée de
ce monsieur l'a obligée d'interrompre une conversa-
tion, probablement très intéressante, avec deux de
ses collègues dans un coin du magasin. Néan-
moins, elle conduit l'acheteur au rayon des po-
chettés en toile.

-Voici. Cela vaut un dollar.
-Vous n'avez rien en cuir?

-'-i mais c'est beaucoup plus cher, $3.00....
-Voulez-vous m'en montrer une?

Autre geste d'impatience de la jeune fille. Il
faut pour présenter l'article se rendre dans un au-
tre rayon... Enfin, elle daigne y conduire son
client.

Nerveusement, elle descend trois ou quatre
pochettes et les montre-sans rien dire.

L'acheteur hésite... Il monologue... La diffé-
rence des prix du cuir et de celui de la toile est
assez grande pour justifier Tatermolement. Il
semble pencher-pour l'article en toile, mais celui en
cuir le tente visiblement.

La.seule hésitation de ce monsieur indécis était
une preuve évidente de son désir d'acheter l'article
du prix le plus élevé. Il suffisait d'un mot pour le
décider-d'un sourire aussi, avec l'assurance ex-
primée par la jolie vendeuse que l'objet à $8.00
était bien supérieur. à l'autre...

Que croyez-vous 'qu'elle fit? Comme les client
tenait. en main la pochette à $1.00, elle coupa
court à toute autre comparaison.

-- Alors c'est celle-ci que vous prenez?
Lautre fit un geste pouvant être Interprété

par ,l'acquiescement. Un ... deux... trois! ..

c'est tini: la pochette à $1.00 est emballée, ficelée,
débitée et remise à l'acheteur. Et alléz-donc! Et
la jeune fille se précipite vers ses collègues pour
reprendre la conversation interrompue.

st-Il besoin de conclure?.
Henry Docharbogne.

LEPRIX COURANT, vendredi, 16 mai 1919.
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Ont valu de rapides revirements de stoc ket de bons profits à plus de trois mille
selliers, quincailliers et marchands généraux Iîu-Caiýada.

ECRIVEZ. POUR AVOIR, LE, NOUV EAUC4TALOGUE -DU PRINTEMPS
Il décrit plusieurs lignes que vous vendrez vite à votre clientèle, Notre

système de ventes. spéciales vous Intéres sera.. Demandez-nous de; ýrenseigne-
ments à ce sujet.

Zf - STRA TPORD, Ont.
Si l'on écrit en français, prière de s'adress ,r il nos agni de,"0Ural

'RICHARDSO & BUJREAU, 55 rue Saint -Françob-Xavzer, Montréal.

Ferronnerie', Qùincaillerie, Peintur.es et Vernis,.

Huiles, Vitres, Matériaux de Constrction,' etc..

ENGR)SSEULEMENT
Nos, voyageurs sont actuellement en route pour vous'vvisilter; lis vous Offriront les dernières

N SRE nouveus ues~ d'examen à Icare ichantilons, ce ne sèra« pas du temps perdu

,pour vo-us.
EUR-colleotion d'articles est atusslcomplêts qui possible et -présent. un aosortiment'des; plus

Li varide.
08o prix ont 6t6 établis avec oin, vous fie pouvez manquer de les trouver avantageux -etN-1nous espérons que vous voudrez bieèn-nous donner la faveur de. vos ordres, que nous

remplirons- à votre enhtière satsfaction.

1.4..It~eti & i.(imitée'
ZW"et299rue Sàià le. - MONTREAL

Vol.'XXXII-No 2 0
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II-A-CIIHES

Nous fabriquons toutes erpces de Scies Circulaires à dents solides
et à dents rapportées. Quel que soit le genre de Scies que vous
désirer., nous pouvons vous les faire
Réparation& générale@ sur Scies telles que:
Vieilles Scies, à dents solides, converties en dents rapportées, ou à
lentes rapportées converties en dents oflies.

Scies passées au feu réparées à neuf, à dents solides, ou à. dents
rapportée&.
D)ents et Sections de Beci SIMON08 et R. HOIE.
D)emandez nos prix avant de placer vos commandes ailleurs

LA MANUFACTURE DE SCIES DE LEVIS
-LEMI, QUE.

La -Peinture de Qualité est un
imrportant facteur. de succès.
Elle assure'satis faction et inci-
te vos clients a revenir a vo-
tre maai'pour de nouveaux
achats,
C'est'pou rquoi-

est une 'ligne d'ctivité incesa
santé et profitable à vendre..
Voyez d'"abord -notre proposi-
tion.

"La Peinture Correcte pour
Peindre Correctement"

A. RAMSAY &.-SON-COMPANY
Fabricants de Peintures et Vernis depuis 1842

TORONTO 'MONTREAL VANCOU VERi

Si vous ne connaissez
exceptionnelles des Mac
rions à vous voir donne
sai à nos agents:

Ric.hardsor
MONTREA

Ecrivez-leur en français

demandez-leur le prix d

-Ces haches sont faites d
pées par notre procédé
rantissons sous tous ra

Cadil

)as encore les qualités
ho. Sager, nous aime'.
r une commande d'es-

&Bureau
~L, Qué.

ce qu'il vous faut et
u gros.

u meilleur acierY.-tn-
îpécial,. et, nous-eoga
pports. Essayez-les.

vol. XXXII-No 20
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Nova Scia Ste Cu
MANUFACTUtIERS

ACIER en BARRES MARCHAND, -MAÇHINERIE I
ROUES, TRANSMISSION$ en ACIEiR COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER jffleu 40 peose de largoe,
RAILSen "T" di12, It 28et 40lives àla ver9e,
ECLISSE6, ESSIEUX DE' CHARSU DE Q>11W NS
DE FER.

Orosse Pièce de Forges une Sp6cIaIIt6
MInes de Fea--Wabana, Tsrrsnsuvee-Mlnt de oharbon.
Haut.Fbuneux, Fours à Riverbêrs à Sydtey M ' nest

Ne. E- LamInoIr, Forge et Ateliers de Finissag
* I New..Oasgow (Ne&L)
Bureau Principal: New Claegow (N-"E.)

RI SLRVOIRS, A GAZOLINE
REBUmVOIR11 M mauua 0195 SOUDE ET MWouYE8

Peur emmagasinage Souterrain de. la gaubim
r ~(Avec toue soosesere Approprlde)

- Un réservoir de haute [sltà
» couplltemeht mua -à i acier.*

ce qui l* rend prtiquemnt
- «une seule plce. Iinit à
I'extéieur aveoc de la pain-
Aurs not,&aat-rouWle et à
l'éprouve de F'aciÉo. ils ébnt

pratIquemnt à r4 va.
iarin.et des matières
oorols IS sont faits par

-. , de ouries eperts. Nos r4-
Bervotrs sont fabrlqu6s com-

NaUoihi~4 o Jis Udeargitrm.form6ifent aux exitances du
Avant dq laisse nos usines Uns sont tous loui 015DeSon

d'i %nsrintendant compétent. et snesut ncia et
:;= pu qevous les recevesen aon odition. Nous

craynu ue os aixvou intreserot. ar ls onttrès raisonna,-
ble. Rende iau jouremiagslnr d l gaolne. Toute di-
inesioa fite su comane. ign coplèe d p menes-

mintautomktlQUemelt.-
Ecrives pou brochure-.

TUIE 8TEEL TItOUGtl & MACHINE 0O.,t.lmIted
TWEEBD, ONTARIO, CANADA.

Eo.noiù*t .oslUsbl e1 temps de la ma.
chine à 111g, sgs;foli peritre le moine de temps
=osibl peur osas. de .Ipsratlens et nlosasitent

*miede o s tt les ouvrOoes
Tenuis susok n grand choix de dimensions

pour tous lus ouvraes fait àlmahne, y om.pris
.dos touas, dest pereuses, den rbuboes, dès lieue«S.dus d6mupeue et autres maohme à bois.

Eorivez pour avoir notre brochurett traitant des
outils pour maclhnistes.

J. H., WILLIAMS & 00.
122 Riobarde Street Bro*Idyn, -N..Y.

THE CANADIAN FAIRBANKS-MORSE CO.,
MontrdaF et Québec.

CoffreFort

Ne -em'ez pas .de risques@
Veàïu à condilons: faciles de paie.,

ments., perméttez.nous dé vous envoyer

je &j. TAY]LOIR UMIYII)
TlO"roN'O

V , OL8= -NO 20
ý1
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-. Nou demidois.

des
CROWN AENTS

La'Ive.»u st

&dAeat votreIletrrais
1~eneyGRILLAGES POURi

Les vendeurs de itpney sont toujours contents Nous avons. besoin d'un bon marchand de ou -à.ou hom.;
de voir le représentant de Heney, parce «qu'il me d'affaires pour noua représenter dans Ohaqi. lisiitli et
leur vend une BIgn' qu'il est avantageux. de prendre des commandes pour non Ugnes toUes que: Fournie
tenir engok arot uCnaaee r turea d'Egline en bronze; Cabinets, Armoires, Etauffl, etc.,b

lié e chvau préêr~n le haraisen acier. Equipement d'hôpital enl "or1; Elchellei'lem sau.
pt8iI'55 vetage;, Marquises; Balcons; Barrières pour T trset'

H-eney - mmnw rôi Banques; Grilles. Guichets; Escaliers; T ra'vaux ,*liOi
taux en Bronze et en- Fer; Ouvrages en fil de fer de'touteà

ENEY HARNE8S & AR Ecu easchqe vle aussi petite soit-eUe, il.1 a deoinr

- LMIEDmentionnées. Pas besoin de tenir aucun stock. 'Vag.ù tra-*
- Maufatur: à ontéalvailles d'après les dilagrammes et estimés queý tous Vous

Manuactue: àMont6alfournissons. Obtenez ce bon commerce et Wis de rlargenti,
Salles d'échantillons et bureaux des ventes Felvez-nous aujourd'hui pour plus ampleul dé"I."

pour -Québe angle des rues St-Joseph et THE DENNIS WIRE AND ýIRON-,
St-Roch.WORKS CO. LIMITED

Siège social: Carnage Factorise, Limited, LONDON

Toronto. Canada

Encouragez le Pays qui vous encourage.i
§1 vous tenez compte de, vos intérêts personnels, des Intérêts de votre famille et de la bo-

cailté dans laquelle vous vivez; vous

Acheterez- les: produits des Usines Canadiennes

Un,.Dollar- Canadien vaut
le podit qe ou v endons au Canhada

naucommere dequincaillerie, -figurent les suivants-*

Clous Broche Noix

Vis Clôture en fil de fer Rondelles (Washers)

Rivets L Fers à .Cheval Clous dg broche ,

Boulons Clous de fers à cheval. Barrières, etc.

The te opn of' C'nada' mtd

le. Nt1é CAL: a da

ft« lorvuit eux annonmum mn'Joue "L' Prix Ceurantm.

MARQUE-

Vol. XXXU--No 20
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GEEPL POU R COZ48T]RUCTION

16 ONCES, ý1 ONCi,f. 26 ONCES, '29 SUCES, 34 ONCES El89. ONCES
Nous avons aussi en stock ou -manufactu-

* ,~ ~tons: glaces, glaces biseate;mris
verre, ouvragé, plombé ou armé'. Aussi
verre a châssis. Nouâ povn ezplie

- toutes commandespromptement Catalo-
gues tt- listes de prix gratuitem ent sur'
demande. Ecrivez, téléphonez ou télégrra-
pliiez,ý pour tout, ce dont vous pouffiez
avoir besoin.

*Vitraux RELIGIEUX et COMMEMORATIFS, Une spécialité..

[10M. BBS MNUFÂCTURI[NG

MONTREAL 'TORONTO -LONDON- ;WINNIPEG

T~ÙT~ESDU MiMI ÀAER
Head -sont faites
du meilur aci*er *t î1-

VANADIUM.
EUes vôu. arrivent ýprêtew & met-

au , ravail. 7rl"

Les deâtr sont faone de façon à chasser la
sciure.
.Toutes les -dent.' de chaque scie ARIPOW HIEAD
sont- pouvéespar. un expert avant de sortfir de- la

Cesscesgarderont -leur affutage plus* longtemps et scieront plus -de bois
avec- làa môeeie ènerg ie depense.

S * uccurses: Vancouvert A. Id.Qs.~
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Automob..,iles pour
Garçonneèb e.t Fillettes
Il serait &Vmn<eOx>orTous d'obtenir dus renseignements
sur la ligne d'aut@oolm que naous manufacturons pour gar-
çonneta et fillettes. Noma fabriquons une ligne absolument
nouvelle et, parfaite à tous les points de vue. Dus commo-
dltés nfouvelles. un fini superbe avec une force et une robus-
tesse excetionnelles permettent à ces voitures de résister
FEcrives-nous- aujourd'hui. pour avoir un catalogue et des ren-
seignenments complets. >
GENDRQNI MAINUFACTURINO CO., Limited,

Rue Duohes et Ontario, Toronto, Ont.
L'automob1o No. à5 est__

aimée dis qu'on la voit
Toua les enfantp veulet
ture se vend asfaie
ment

Quincaillerie de toute sorte
TOUJOURS EN STOCK

Une attention toute spéciale est portée aux comman-
des reçues par la poste ,ou par téléphone.

THOS. BIRKETT & SON CO.,
LIM ITED

Marchands de Quincaillerie on Gros
OTTAWA, CANADA

Téléphone QUEEN'8 859di les5

Note sockImportant de 1111oulont
de Voitures et de Machines, et d'Ill
crousRIiveta, Noix et Rolidelles de
Ca 0 selea, vous asaure' une
exécution et un envoi rapide de
vos commandes. Nos quautée et
prix plaisent à tout le monde.

LONDON BOLT & HINCE WORKS
London, Canada.

'&Voulezàvous gagner
de l'argent -extra ?

Nous vous en fournissons le moyen. Noua payonis
25e et plus Pour chaque rapport relatif à la- -cons-
truction nouvelle dans votre localité..;

Pour-gagner cet argent, Il suffit de 1nous -envoyer
les renseignements suivants concernant les projets

,.de construction dans votre .rég1on:>P- Nom et adresse
du propriétaire et de l'e ntrepreneur -général; 21 Colt
approximatif de la construction; 30 A quoi est destiné

*l'édifice; 4" Les matériaux à employer pour sa cons-
truction; 5' Qui achète les matériaux; 60 Si le
travail est commencé, à quel point il en 'est.

-C'est là un travail que chacun peut faire sans nuire
à ses affaires courantes et une source de pM~ftto*qte

*nul fie doit-négliger.

*Bien 'entendu pour que l'information fournie .aIt de
la valeur pour nous, Il ne faut pas qu'elle. nous ait
déjà été fournie d'autre source.

Profitez de notre offre: elle est avait@g.ume.

42 Rue St..Swcement, MONTREAL (PAQL)

gn «olatgxgnn.rmnlfbW Le Pri cfourant"o

à h
* MOI»s cher quu fouet et

meilleupour votre cheval
Un cheval avec l'encolure ou r'é-
rý1ue contusionnée. écorchéei et

Lure noe ~r gagner son avoi-
ne. Lfostrne peut qu'aug-
menter sa souffrance. Voua pou-

prvnrsemblable blessure
P,, t, n e lrx d'un bon

Garisss; otr fdèle ani-
mal -de TAPATCO - la bourrure
avec notre

Nouveau Crochet d'Attache
patité

(ne se trouve qu u e Bourru-
rea faitearnoua)

il fournit une attache qui tete
,4ul empfthe de se déflr.ett

L.ee Bula. 0 CoillIer
ceapUes de notre matériel de

Corue spécial sont melleures»

Les Ganta de Coton -Marque
TAIRATCO

BANT nE OTONsont de qualité supé-
- fre -et -facles à

vendre.' *li s1e tien-
Uasfaction sou le

n'où est pas de mail-
leus. eu~uageaux

eob&Moo au Jardin ou
Faits ave Poi-spets

=onne ou élo-?Ia te et Mitaines
:nsse'de iouleur

Tan Oxordet Ar-
doAe us gante gar-

aidecunir-
,Cm ào4s-n 4 votre

aaaihsn sugros.
TUE aAmuRtCAN PAD

£TEXTILE CO.
CH&LT1£M14 .ONT.
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Renseignements de Trois-Riires et d'Artbabaska
RAPPORT DE LA SEMAINE FINIS-

SANT LE 3 MAI 1919

ACTIONS EN COUR SUPERTEUR-

Joseph Lévesque vs E7mand Hou'c,
St-Cyrille de Wendover, $2030.

Angelo Teotiguzza vs. Gioyani Ceccan.
.de Montréal, $100.

Joseph Toussaint vs Pennington As-
bestos Co.. Ltd, Robertscnville,
$3,000, accident de travail.

Fonderie de Plessisvi'le re Warwick
Machine Co., Québec, $267.

Albert Houle vs Henri Lehoùillier, de
Tintwick, 2ème classe.

Léon Plante vs Camille Boigvert,
de Notre-Dame du Bon-Conseil, 1ère
classe.

Dame Marie DeaJarlas-vs Lèon Bou-
langer, de St-Eugène de Grant, sé-
paration de bleua.

Corpb.,de Victorlatille'vs Dame Jute
Carignan, dé Victorlaville. 1184.80.

Corp. >de'Victorlaville vs Clément Ra-
n1s); de Mahli, 318g.

JUGEMENT COUR SUPERIEURE

D. W. Sutherland vs Héritiers de feu
Dame Hélène Liahonté, -de Canton

de Simpson, jugement contre dé-
tendeurs pour $805.84.

DECLARATION DE BOCIETE

La Compagnie Légaré Automobile de
Victoriaville, faImat affaires à Vie-
toriaville, suivant les droit& de sa
charte. Siège social à VjctoriavlIle.

DISSOLUTION DE SOCIETE

(r imon & V .zina. faisant affaires en
la >ville de Vintoriaville, comme
marchands d'automobiles et acces-
soires, et exploitant le garage Ga-
gncn &Vézina.

RAPPORT DE LA SEMAINE FINIS-
SANT LE 10 MAI 1919

ACTIONS EN COUR SIJPERIEURE

David Ephrem Bruneau vs Donatien
et Herun. Robert, de St-Rosaire,

Lucien St-Mars vs Onéuime Mercier,
de.Coleraine, $350.00. '

Fanide L Church vs Âlix Rothney,
du .canton de Leeds,-,1.9.- Br

Louis, laraiêl Fréchette vs .7. C Br
geron, de Malkamilk, $ISS.8

EdoÜard I>utremble va: lion Be*ge-
ron, de Ste-Eédlèâe de' Bigot,

Lucienr St-Mare va Major Doyon, de
.Coleraine; 1:50.00;

Dame Marie Desjarlals vs Léon Bou-
langer, -de St-Eugène - de Grant,
salsleconserv.

Orner Paris vs Sigeffrol Cartier, de
St-Cirie,. de Wen., $179.00.

The.-Robertsonville Foundry vs P. A.
Bouohard, de Ot-Michel de list,
1250.38,

.Joseph Maschand Ys Corporation vil-
lage Daveluyffle et al. Daveluy.

Benjamin Pellerin, lyp Arthur Coua
tant, de St-Valère de Bus.t, $156.00.

Louis Héroux vs- Joseph Héroux, de
lieux inconnue, 115.00.

ACTIONS EN COUR DE CIRCUIT

Fonderie de Victorlavile vs Joseph
Patry, de Sherbrooke Est, $23.50.

Page Wire- Fence Co. of Canada ri
Majorie St-Cyr, de West Wickham.
$19.99.ThWawcMi

.Pierre Lailier vsa h awc a
.chine Co.,-'de Warwick, 174.08.

Chartes Rince vs The Warwick Ma.
chine Co., de WarwIck, 834.56.

JUGEMENTS EN COURDE
* . CIRCUIT.

J. A. Boivin .vs Wm. LemJeux, de Lys-
ter, jugement contre .. défendeur
pour $26.75.

Wiltrid Laliherté vs Engène Mathie.
de. Plesevul,, jugement contre
défendeur pour. $42.05.

JUGEMENTS EN COUR SUPE-
RIEURE

Aucun.

COUR DE CIRCUIT

LaCléorie

fallosa-vente
Aucune autre attache nepeut ll'pie poux la
solidité et-la beauté.
L'ondulation forte et flexible LIes fMa latérautX
tient nios clôtures toujours, parfaitement rigi-
des.
Làe Mi métalliqué employé pour. la- Clôture Frost
est -de la meilleure qualité. C'est du fil* No 9
dier galvgnisé, fabriqué spécialement dans nos
propres .fabriques de fils métalliques.
Pour les gens qui veulent avoir queque-chose
de mýeier marché nous faisons une bonne
*clôture avec du fl -No 10.
Not re -agence va ut la peine d'être tenue;:écri-

*vez-nous pour avoir nos prix.

Froàsi el adWie.CoA LWd
Hamilton, ont

JUGEMENT

Les 1Papie rs à Tapisser
8TAUNTON85

-sont. lau sorte qui fait faire plus de profits au
marchand.

Ils iattirent le commerce à sôn magasin, et lui
amènent de nombreux clients satisfaits.

Les Papiers "Tout Rognés" Staunton cau-
sent beaucoup moins de 'désordre dans la
maison, tandis qu'on les pose, c'est pourquoi
les gens les demandent naturellement.

Attendez le voyageurde Stauntons avant dé
donner votre commande de Papiers à-Tapisser'.

STAUNTONS L-IMITIRDE

salle de vente à Montri: Ohambft $10 mAtss Mapplin,
à Webb, 10 rue VIotsrli&.
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IFerronnerie, Quincaillerie, Peinture, Vernis, Vitres, etc.

MARCHE DE MONTR1AL
Il y a peu de changements à

signaler sr les marchés de la
peinture cette .semaine et tou-
tes les lignes soât fermes. L'hui-
le de lin a été plus ferme, le prix
de la graine de lin ayant subi
des fluctuations durant la se-
maine,-Èhais- Bln'a pas subi de
changements notables dans les
prix de l'huié. La térébentine
est encore rare et terme, la de-
mande augmentant, et la pers-
pective d'une baisse est dispa-
rue.

Les affaires en général ont
été bonnes pour les peintures,
les vernis, etc., et les perspec-
tives sont encourageantes.
MOINS DE CHANGEMENTS,

MAIS LES MARCHES DE
L'HUILEF MES.

Huile de lino - Avec de légè-
res fluctuations pour la graine
de lin, 1_ n'I a pas de change-
ment dans la position de la se-
maine dernière, bien que les
prix soient plus fermes dans
certains quartiers. En se basant
sur les, prix de la. graine sur pla-
ce, l'huile devrait se rapprocher
plus de la marque de $2.00 par
gallon.. On rapporte quelques
ventes à une bagatelle au-des-
sous du prix du marché, mais
cela est probablement dû à -la
liquidation de petits lots. Toute
la situation peut se résumer à
une hausse probable d'ici peu.
Avec les prix de la graine aussi
élevés, il est douteux que les
broyeurs puissent emmagasiner
de gros approvisionnements,. et
alors, si la saison de la peinture-
est bonne, comme on se l'at-
tend, il n'est pa', probable que
l'on aura un surpl faire
face à une denandi excessive
ou considérable. Les broyeurs
s'attendent à la hausse de l'hui-
le et elle pourrait atteind1e la
marque de $2.
LE MASTIC POURRAIT SE

VENDRE PLUS CHER
Mastic. -- Deux ou trois fac-

teurs ont contribué à tenir le
prix du mastic ferme et sans
changement De- bous approvi-
sionnemeits dé blma sont, dit-
on, détenus par.cel'tains des fa-
bricants, et de nouveau, il n'y a
eu une deusauls ext.essive. Mais

avec le prix si élevé de l'huile
de Un, on prétend qu'une revi-
sion de la base du prix devrait
être faite vers la hausse. Aucun
changement n'est attendu, tou-
tefois, pour le moment.

Nous cotons:
Mastic Standard-

Au-
des.
sous

5 1 de 1
tonnes tonne tonne

Én barils . . . . . 85.00 15.26 $5.60
En % barils . . . . 5.15 5.40 5.75
Par 100 livres . . . 5.85 6.10 6.45
Par 25 livres . . . 6.10 6.85 6.70
Par 12% livres . . 6.35 6.60 6.95
En bottes 3 et 5 lbs 8.10 8.85 8.70
En bottes 2 et 3 lbs 8.60 8.85 9.20
En caisses 100 lbs. 7.15 7.40 7.75

Mastic à l'huile de lin pure,
$2 les 100 lbs de plus que les
prix ci-dessus.

Mastics de vitriers, $1,60 les
100 Ibo de plus que les prix ci-
dessus.

Termes: 2%, 15 jours, ifet 60
jours.
LES COMMANDES DE TERE-

BENTINE NE SONT PAS
- REÇUES AVEC PLAISIR

Térébentine.-Un petit nom-
bre seulement de marchands, si
toùtefois il s'en trouve, pous-
sent la vente de la térébentine,
et certains d'entre eux ne veu-
lent pas mentionner de prix. Les
approvisionnements sont un peu
lourds et il y a, à la vérité,

.moins de stock Ici que l'ouver-
ture de.la saison de la peinture
devrait justifier. Comme résul-
tat de la rareté du stock, les prix
restent fermes, mais sans chan-
gement.
ON S'ATTEND A VOIR LE

PLOMB RESTER FERME
Blanc de plomb dans l'huile.

- "Nous ne nous attendons pas
à aucun changement pour le
blanc de plomb dans l'huile d'ici
à la fin de juin, dans tous les
cas", nous disait cette semaine
un grand marchand de-gros. "A
la fin de juin, Il pourrait y avoir
un changement, mais nous ne
nous y attendons.pas."

Il y a une bonne demande fer-
me pour les approvisionnements
du commerce et les approvision-
neients sont suffisants pour ré-
pondre aux besolnM. Les prix
pour l'étalon du gouvernement
sont -les suivants: En lots de 5

tonnes, les 100 livres, $15.50; en
lots de i tonne, les 100 livres,
$16; en lots plus petits, $16.85.
LE MARCHE DE LA PEINRU-

RE EST FERME ET ACTIP
Peintures mélangées, spécia-

lités. - Les marchands de gros
et les manufacturiers de peintu-
re sont satisfaits de l'aspect gé-
néral du marché. Il y a un com-
merce considérable chaque se-
maine et les commandes sont
bien assorties, indiquant qu'il y
a -des achats faits sagement
pour répondre aux besoins réels.
Le prix reste ferme, le marché
de l'huile de lin étant un facteur
important dans la fermeté de la
cote.

PEINTURES ET VITRES
Alabastine.

'Couleurs et blanc-en paquets 2%
livres, $8.90 les 190 livres ,eL paquets
de 5 livres, $8.40 les 100 livres, f.o.b.
Montréal.

Liquide.bronze.
Liquide-bronze, No 1 .. $1.50 $2.00
Huile de banane, gall. .. $8.50 $7.00

f.o.b. Montréal.
Bleu.

La livre .......... .. 0.18 0.14
Couleurs (saches) la livre

Terre d'Ombre brute, No 1, tonne.
lets de 100 livres .. .. .. .. .. 0.07

Terre d'Ombre pure, tonnelets de
100 livres .. .. .. .. .. .. .. 0.15

Terre d'Ombre br0lée, No 1, ton-
nelets de 100 livres .. .. .. ..0i07

Terre d'Ombre pure, tonnelets de
100 livres ............ .. 0.15 -

Terre de Sienne brute, No 1, ton-
nelets de 100 livrès .. .. .. .. 0.07

Terre de Sienne pure, tonnelets
.de 100 livres .. .. -.. .. .. .. 0.15

Terre de Sienne brillée, No 1, 100
livres .................. 0.07

Terre de Sienne brillée, pure, 100
livres .................. 0.15

Vert Imp. tonnelets de 100 livres..0.25
Vert Chrome, pur .. .. .... 0.85
Chrome jaune .. .. ...... 0.17 0.81
Vert Brunswick, 100 livres .. .. 0.12
Rouge Indien, Kegs 100 livres .àO.15
Rouge Indien, No 1, Keg 100 liv.0.06
Rouge Vénitien, brillant supérieuro.04
Rouge Vénitien, No 1 ...... 0.02%
Noir fin, pur sec .. .. .. .. 0.15
Ochre d'Or, 100 livres .. .. .. 0.06%
Ochre blanche, 100 livres .. .. .. 0.04
Ochre blanche, barils .. .. .. ..0.08
Ochre jaune, barils .. .. 0.08% 0.05
Ochre français, barils .. .. .. .. 0.06
Ochre sapin, 100 livres .. 0.07 0.08
Oxyde rouge canadien, bblsO.02 0.0214
Rouge Super Magnetic. .0.02% 0.02%
Vermillon............. .. 0.40
Vermillon anglais ............ 2.50

fo.b. Montréal, Toronto.
COULEURS A L'HUILE* PURE

bottes d'un, livre.
Rouge Vénitien .. 4. .. .. -.. .. 0.31
Rouge Indien......... .. .. .0.35
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Jaune chrome, pur .. .. .. .. 0.53
Ochre d'or, pur .. ...... 0.80 0.32
Ochre de sapin français, pur0.25 0.28
Verts, purs .. .. . ., .. 0.28 0.35
Terres de Sienne ............ 0.82
Terres d'Ombre ............ 0.82
Bleu Ultra-marin .......... 0.52
Bleu de Prusse ............ 1.50
Bleu de Chine ............ 1.50
Noir fin .............. .. 0.30
Noir ivoire.................0.81
Noir de peintre d'enseigne pur .. 0.40
Noir de marine, 5 livres .. .. .. 0.20

f.o.b. Montréal, Toronto.
Emails (blancs) Gallon

Duralite .......... ... $6.50
Albagloss ................ 3.50

Colle.
Colle All-Round Brantford-

Caisse No 7, 50 pqts de 1 lb. $25.00
Caisse No 8, 100 pqts de ½ lb. 28.00
Caisse No 9, 200 pqtsle % lb. 35.00

Vitre Simple Double
épais- épais-

Les 100 pieds - 'seur seur
Au.dessus de 25 .. $16.80 $82.90

26 h 34 .......... 17.80 24.85
35 à 40 .......... 18.35 26.40
41 à 50 .......... 62.50 30.00
51 h 60 .......... 24.60 30.80
61 h 70 .......... 26.50 32.70
71 à 80 .......... 2.70 35.40
81 h 85 ................ 45.45
86 à 90 ................ 48.85
91 h 94 ................ 49.80
95 à 100.... ............ 58.55
101à105.. .. ..............685
1061110.. ...............73,10

Escompte h la caisse, 20 pour cent.
Escompte à la feuille, 10 pour cent.
Comptant, 2 pour cent.
f.o.b. Montréal, Toronto, London,

Hamilton.
Glaces Chaque

Glaces jusqu'à 1 pied ........ 0.80
Glaces de 1 à 2 pieds ...... 0.90
Glaces de 2 h . 8 pieds ...... 0.5
Glaces de 3 à 4 pieds .. .. .. 1.15
Glaces de 4 h 5 pieds ....... 1.35
Glaces de 7 à 10 pieds ...... 1.70
Glaces de 10 à 12 pieds ...... 1.75
Glaces de 5 à 7 pieds ...... 1.50
Glaces de 12 à 15 pieds ...... 1.85
Glaces 'de 15 à 25 pieds ...... 1.95
Glaces de .25 à S0 pieds .... 2...15
Glaces de 50 à 75 pieds ....... 2.20
Glaces de .75 90 pieds ....... 2.25
Glaces de 90 à 100 pieds ...... 2.30
Glaces de 100 à 120 pieds ...... 2.60
Glaces de 120 à 140 pieds ...... 2.10
Glaces de 101 à 110 de largeur,

contenant pas plus de 100 pieds
chaque .. . .. 3.00

Glaces de 111 à 120 de large, ne
contenant pas plus de 100 pieds -
chaque ................ 3.40

Glaces de 101 à 110 de large, con-
tenant plus de 100 pieds, chaque3l.40

Glaces de 111 h 120 de large, con.
tenant plus de 100 pieds chaque.3.75
Escompte au commerce, 25 pour 100.
Livraison en ville 331.8 pour 100.
Cloue de vitriers.

Recouverts u3n, $1.56.81.62 les douse
paquets de .6 livres brut.

BLANC DE PLOMB

(moulu dans l'huile)

Montréal Toronto
Anchor, pur .1..... .16.00 $16.30
Crown Dlamond 16.00 10.30
Crown, pur . . . . .. 16.00 . 16.30
pamany, 'pur ........ 16,00 16.80

. Green Seal...... 18.00 16.30

Moore, pur . . e . . . . 16.00 16.80
Tiger, pur . . . . . . . 16.00 16.30
O. P. W. Dec.,- pur . 16.00 . 16.30
Eléphant, véritable . 16.50 16.80
Red Seal . . . . . . . . 16.00 16.30
Decorators, pur . . . . 16.00 16.30
O. P. W. anglais . . . . 16.20 16.50

B.B. véritable plomb, moins
d'une tonne, $18.45, Toronto;
$18.15, Montréal. Lots d'une
tonne, moins 5%; lots de 5 ton-
nes, moins 10%.

QUINCAILLERIE
MARCHE DE MONTREAL
La semaine qui vient 'de finir

a vu la hausse du prix des outils
pour bucherons et des manches
d'outils. C'est la seule hausse à
signaler. Toutefois, une hausse
dans le prix des poêles ne serait
pas surprenante, car les dépen-
ses des mouleurs ont été plus
élevées et les manufacturiers
prétendent que les prix doivent
être augmentés. Il y a un dé-
clin dans les prix des Vis de cui-
vre, à tête ronde et plate; les
agrafes pour.câble ont subi une
baisse d'environ 5 pour cent.
Divers articles, tels que: dessous.
de poêles, pelles à feu, tuyaux
de poêle,'voudes, chaudières à
charbon, etc., sont réduits par
suite d'un changement dens
l'escompte. Les tôles galvani-
sées et noires sont encore bais-
sées. Diverses qualités de sou-
dures ont baissé de prix jusqu'à
trois -cents par livre. Les mar-
chés des lingots- sont -tranquil-
les, mais hans changements.

'Nonobstant le fait que la tem-
pérature a été quelque peu dé-
favorable, nuisant à la vente des
outils de jardinage et autrés li-
gnes se vendant généralement
au commencement du prin-
temps, il y a eu beaucoup d'ac-
tivité dans le domaine de la
quincaillerie, et ce qui est mieux,
la confiance y semble renaitre.
LES VIS DE CUIVRE A LA

BAISSE - QUINCAILLERIE
POUR CONSTRUCTEURS-
Vis, quincaillerie pour cons-

tructeurs. - Des prix plus bas
sont en vigueur-pour les vis de
cuivre à tête plate et- ronde.
L'escompte sur les vis à tête
ronde est actuellement .de 45
pour cent,.celui alloué sur cel-
les à tête plate est de 47½h pour
cent. La quincaillerie pour cons-
tructeurs, portant la marque P.
& F. Corbin a subi une revision
4e prix, et un déclin général
d'environ 10 pour cent est at-
tendu par suite de ces change-
theas.

LES OUTILS POUR BUCHE-
RONS A LA HAUSSE-LES

AGRAFES POUR CABLE
EN BAISSE

Outils pour le bois, agrafes
pour câble. - Les outils pour
bûcherons de la marque Pink
accusent une hausse dans le
prix. L'escompte .a été revisé de
35% et % sur les outils à 30%,
et celui alloué sur les manches
est maintenant de 35% et 10%.
L'augmentation du coût de la
main-d'oeuvre est la raison don-
née pour cette avance.

Les agrafes pour' câble, en
grande demande actuellement
pour les bateaux, ont baissé de
5 pour cent. Les nouveaux prix
sont les suivants: Galvanisées,
4 pouce, 72c la douzaine; ver-

nissées, 60c; galvanisées, 5-16
pouce, 80c; galvanisées, % pou-
ce, 95c; noires, 75c; ½ pouce.
$1.40-$1.10; % pouce, $1.95-
$1.50; 34 pouce, $3.00-$2.25; %
pouce, $4-$3-$3.10; 1 pouce,
$4.80-$3.60.
LES POEIES A LA HAUSSE-

LES ACCESSOIRES-A LA
BAISSE

Poêles, accessoires. - Tout
indique que des prix plus élevés
seront en vigueur pour les poê-
les, déclarait un grand manu-
facturier au "Prix Courant" la
semaine dernière. Il laissa voir
clairement qu'il n'y aurait pas
de baisse de prix et qu'il y aura
une hausse des prix plutôt qu'on
ne l'attendait il y a quelque
temps. Divers 'accessoires sont
sur la base de revision. Ce chan-
gement s'applique à-quelques li-
gnes 'd'automne qui n'avaient
pas subi de changement demiè-
rement lorsque les.prix de divers
autres accessoires avaient été
changés. Les lignes affectées et
les nouvelles bases sont les sui-
vantes: Dessous de poêles ou de
fournaises, doublés en papier.
40 pour cent et 5 pour cent du
prix de la liste; doublés en laine,
30 p. cent et 5 p. cent de la lis-
te; pelles à feu, 10 pour cent sur
la liste; chaudières à charbon.
vernissées, 25 pour cent de la
-liste; galvanisées, 40 poût cent:
coudes dë tuyaux de poêle, en
fer-blanc, noirs et galvanisés,
12% pour dent de la liste;
tuyaux de poêle brevetés et or-
dinaires, 332 pour cent sur la
listé; gneaux de ttiyaux de poê-
le, Crown,- 20 pour cent de la lis-
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te; dés -de cheminée, 50 pour
cent de la liste.

LES PRIX FERMES ET LE
COMMERCE DE L'HUILE

NORMALE

Huiles et gazoline. - Il y a
très peu de changement dans le
marché de l'huile. Il y a une
bonne demande à: la ville pour
le pétrole, bien que la tempéra-
ture s'oppose à un usage hâtif
les poêles de cuisine au pétrole.

Les prix restent à 20e et 23e le
gallon. Les ventes de la gazoline
sont assez considérables et le
lrix de la gazoline à automobile
est ferme à 34c le gallon.

LES TOLES NOIRES ET GAL-
VANISEES A LA BAISSE

Tôles et plaques. - Les prix
ont baissé cette semaine et la
réduction s'applique aux tôles
noires et galvanisées. Il y a eu
un assez bon mouvement, mais
les stocks maintenus ne sont
pas considérables, les mar-
chands de gros, ainsi que les
détailleurs guidant leurs appro-
visionnements sur la demande
probable. Les nouveaux prix
sont donnés plus bas:

Nous cotons:
Tôle noire en feuilles:

Calibre 10 ........ 5.25 6.25
Calibre 12 . . . . . . . . 5.30 6.30.
Calibre 14 ........ 5.35 6.35
Calibre 16 ......... . 5.45 6.50
Calibre 18-20 . . . . . . 6.00 6.35
Calibre 22-24 . . . . .. . 6.05 6.40
Calibre 26 ........ 6.10 6.60
Calibre 28 ....... . 6.40 7.00

Tôle galvanisée en feuilles:
10% onces . . . . . . . . . . 8.35
(alibre 28 . . . . . . . . . . 9.30
Calibre 26 . . . . . . . . . . 8.50
Calibres 22 et 24 . . . . . . . 8.25
Calibre 20 . . . . . . . . . . 8.35
Calibre 16 . -.% . . . . . . . . 8.00
Calibre 18 . . . . . . . . . . 8.35

Note: - Charge extra de 25 & .35c
les 100 livres pour lots brinés.

LA SOUDURE BAISSE DE 3
CENTS-LES TRAPPES ET

''LES COUDES FERMES-

Produits de plomb.-Les prix
sont réduits de 3 cents par livre
sur la soudure. Cette 'i"duction
concerne la soudure moitié par
moitié et autres variétés, et il y
a une baisse pour la soudure de
plombiers (wiping) de 3-cents.
Le commerce s'est amélioré
pour diverses lignes et il y a une
plus belle perspective pour ces
lignes. .Aucun changement de
prix à signaler.

Nous cotons:
Tuyau de plomb . . . . . . .
Rebuts de plomb . . . . . . .
Conrbes et trappes en plomb,

Liste net.
Courbes et trappes en plomb.

15%.
Plomb "wool ", la lb.....
Plomb en feuilles, 3 à 3j la lb.,

pied carré, la lb. . . . . . .
Plomb en feuilles, 4 à 8 lbs,

pied carré . ... . . . . . .
Feuilles coupées, %c extra et

feuilles coupées à la dimen-
sion, lc par lb. extra.

Soudure, garantie, la lb.
Soudure, strictement, la lb.
Soudoure, commerciale, la lb.
Soudure, wiping. la lb. . . . .
Soudure à broche' (No 8)-

40-60 . . . . . . . . . . . .
45-56 . . . . . . . . . . . .
50.60 . . . . . . . . . . . ..

Zinc en feuilles, cas8k . . . .
Zinc en lots brisés . . . . . .

0.114
0.12j

0.14

0.101

0.09;

0.33
0.29
0.27
0.25

0.34
0.361
0.39j
0.17
0.18

PRIX PLUS ELEVES POUR
LES MACHINES A LAVER
Machines à laver. - Il y a eu

un changement, la semaine der-
nière, dans la liste des prix d'un
grand nombre de machines à la-
ver, les nouveaux prix accusant
lfie augmentation dans la ma-
jorité des cas. Ce changement
n'affecte que la liste des prix,
les escomptes restant quand
même à 30 et 10 pour cent. La
liste complète des machines
dont le prix a été changé ainsi

que la nouvelle liste des prix
sont données ici:

Machines à laver - Connor
améliorée, $10.75; Magic, $11;
Ottawa, $11.50; Winner, $17;
Canada First (engrenage dé-
coupé), $21; Gem, $18.50; Bea-
ver, $23; Perfection électrique,
$119.50; banc en acier -Perfec-
tion, 1 cuvette, $111.50; banc
en acier Perfection, 2 cuvettes,
$121.00; banc en acier Perfec-
tion, 3 cuvettes, $127.50; Per-
fection électrique, 1 cuvette,
$122.50; Perfection électrique,
2 cuvettes, $125.00; Perfection
électrique, 3 cuvettes, $127.50;
Perfection (mue par moteur),
1 cuvette, , $59.60; Perfection
(mue par moteur), 1 cuvette,
$62.50; Perfection (mue par
moteur), 2 cuvettes, $65; Per-
fection (mue par moteur), 3 cu-
vettes, $67.50; Jubilee, $10.25;
Dowswell, $11.25; Hamilton,
$12.50; Canadian, $11; Peerless,
$11.50; Snowball, $17; Momen-
tum, $18.50; Patriot (engrenage
découpé), $21; High Grade (en-
grenage découpé et "BB"), $23;
Seafoam, "B", mue par moteur,
$50; Seafoam "A", mue par l'é-
lectricité, $110; New Idea, élec-
trique, $118.50; Sunshine, $10.-
25; Popular, No 2, $11; Popular,
No 1, $11.50; Premier (double
vitesse), $18.50; Imperial (gran-
de), $18.50; Economie, $13.50;
Puritan, $17; Champion (haute
vitesse), $18.50; Home (engre-
nage découpé), $21; Imperial
(électrique), $110.00; Hydro, 1
cuvette, mue par moteur, $51.-
50; Hydro, 2 cuvettes, mue par
moteur, $61.50; Hydro, 3 cuvet-
tes, mue par moteur, $67.50;
Hydro, 1 cuvette, électrique,
$111.50; Hydro, 2 cuvettes,
électrique, $121.50; Hydro, 3
cuvettes, électrique,. $127.50.

(A suivre page 52.)

Tôle Galvanisée

"QUEEN'S HEAD"
Nous attendons un envoi qui doit nous arri-
ver bientôt et comme l'approvisionnem.ent en
est limité nous vous conseillons de donner
votre commande sans retard.

John Lysaght Lmited
Manufacturiers

Bristol, Newport, Montréal.

Feutre et Papier
N'IMPORTE QUELLE QUANTITE

Toitures Goudronnées (Roofing) .pretes à poser,
2 et. 3. Papiers de Construction, Feutre à Dou.
bler et à Tapisser, Produits de Goudron, Papier
Tapisser et , imprimer, Papier d'Emballage Brun
et Manille, Toitures en Caoutchouc "Favorite" et
"Capitol".

Fabricants du Feutre Goudronné
"BLACK DIAMOND"

.ALEX. McARTHUR & CO., Limited
Bureaux et Entrepfts: 82 Rue MoGIIl, MONTREAL.

Manufacture de Feutre pour Toiture: Rues Mo-
reau et Forsyth, Montréal. Moulin à Papier,
Joliette, Qué.
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L'ELEM4ENT SANITA IE
Le ~Publ orts uneL attento man cessecr@lssane à la pureté des aliments.

Lus miledirw métodes do détail aujourd'hui, attachent -beaucoup d'importRnte à~
la-manipulation sanitaire dft produit alIntaIWres.
Nul aliment'" peut ètre pliit- hygi6nique ýet éafiftare que le récipientqui l. trans-
porte du matgasin à li maion.
Le bon doMonrgant choisit un "Rlteshape", parce qu'il est sanitaire uans l'ombre
d'un doute. .-

Lues'4RInhaes" nt subi les épredves les plus rigoureuses connue par la eo-*
os du céntrlie des albktents.
ls solit jug4 aveo éirtýtude et sans discussion. possible comme' étant exempts deIo
tout 6l4mmnt d- containation.
Les "RfWehape snt faits du bols pur, tel que. la nature l'a produit
Rien d'aut.ren'entre danm le "Ritoshape."
Ainsi donc# lo'plat qui est le plus. pratique est auss le plus sanitaire.
Les "jobberr" t les épiciers en gros ont les &&Ritesh" en stock. 'Demandez-les
par le nom.

LIMTED-
DISTRlBUTEiJK8 EN GROS

* 378.380-38 RUE'NOTRE-DAMEOET
-4 MONTREAL

TORONTO.. HALIFAX~
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L'opinin contradictoire d'un détaillant sur le système du
"Payez et Emportez"

La situation économique présente exige une
considération sérieuse dos problèmes qui confron-
tent le démmtIn I a tant été dit sur'l'efficacité,
l'économie, l'uminUton, la conservation et mille
autres choses que 19 marchand-détaillant ne sait
plus trop où donner de la tête et se demýnde à quel
saint il doit se vouer pour mener son commerce
loyalement et avec succès.

Un résultat de cette agitation a été de conduire
beaucoup de marchands à essayer de nouveaux
"schemes''" dont quelques-uns prouvèrent être
bons sans aucun doute, tandis que les autres furent
de piètre valeur. Beaucoup de suggestions ont été
faites et des quantités-d'avis ont été donnés aux
détaillants quant à la manière de mener leur com-
merce en temps de-guerre. Or un marchand avec
lequel nous engagious une conversation sur ce sujet
nous disait: 4e suis persuadé que ces recomman-
dations venant de différentes sources, furent don-
nées avec la plus entière bonne foi, mais-à mon
avis, beaucoup d'entre elles ne furent que de peu
de bénéfice-pour le commerce en général. Par ex-
emple, on nous conseille de réduire. les livraisons,
de diuinuer les crédits, d'éliminer les frais, de faire
plus avec moins, et cent autres choses, que le bon
commerçant a fait en tous temps. Pour !na part,
je n'ai qu'un moyen de conduire un magasin -et
c'est de l'exploiter à pleine capcité.

Je me demande comment là réduction des 11-
vraisons peut effectuer une économie ei le système
de livraison doit être maintenu. J'essaierai de vous

montrer que le système de livraison quand il est
convenablement pratiqué peut être maintenu à un
prix relativement minime comparé à l'économie du
temps qu'il fait réaliser. Je me soûviens d'avoir lu
l'an dernier un rapport de M. Selfridge, le grand
ptopriétaire du magasin à départements de Lon-
dres, qui disait que bien que la guerre lui eut enlevé
10,000 de ses employés il n'avait pas jugé à propos
de réduire son service de livraison-et je pense qu'il
n'avait en vue que d'adopter tout système pouvant
être économique à son pays.

Payez et emportez

Un autre résultat de cette tendance à l'écono-
mie a provoqué ce qui est communément appelé
dans la ligne d'épicerie le système de "Payez et em-
portez", qui ne signifie autre chose que de payer ses
marchandises au comptant et de les emporter n'im-
porte comment. .A mon avis, cette Idée du "Payez
et emportez" n'a pas capté longtemps l'attention
du public; Il est vrai qu'elle n'est encore qu'à son
enfance, mais elle y restera, je crois. J'ai toujours
pensé, et je pense encore que les vendeurs de "se•-
vice" auront toujours le pas sur les autres mar-
chands.

Pas de bonne raison

En réfléchissant à ce sujet, j'ai cependant es-
sayé de trouver une raison pourl'existence du plan
en question. Ma conclusion eât qu'il n'y en a pas
de bonne. La phrase lapidaire "Payez et empor-

YE4~EZ LE T A-AFUMER
~W!~C If M~f F
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tez" a fait. nattre l'idée qu'un grand pas était fait
vers les lignes économiques, mais mon- analyse ne
me permet guèred'admettre pareille façon de voir.
Les deux mots "Payez et emportez" semblent, à
mon avis, dépareillés l'un à côté de l'autre et rap-
pellent tant soit peu l'idée d'un attelage composé
d'un cheval et d'un boeuf. Le paiement comptant-
est une bonne chose et fort désirable, *et le client
qui paye au comptant a certainement droit au
meilleur service qui est après tout ,le mot d'ordre
de tout commerce. J'ai toujours soutenu -qu'une

. institution d'affaires de quelque espèce qu'elle solt
ne saurait avoir la clientèle d'une localité qu'en au-
tant qu'elle agissait sur la base d'un service rendu à
cette localité.

Voyons à présent, quelle sorte de service le ma-
gasin du "Payez et emportez" offre pour la vente.
La seule manière de faire une juste. compaaison
est d'admettre que les.deux sortes de -vendeurs
cherchent à vendre la même quautité de marchan-
dises. Il serait juste aussi d'admettre qu'ils doivent
être opérés tous deux à pleine capacité. Ceci étant
posé, le magasin du "payez et emportez" est tout
de suite placé dans un champ limité, tandis que le
magasin du "service" .n'est limnité que par le
champ- de sa vision, ce qui veut dire qu'il a un
champ d'action presque Illimité.

Pour. que le magasin du "payez et emportez"
puisse posséder un avantage sur le magasin du
"service" il doit vendre ses marchandises bien meil-
leur marché ou doit vendre de meilleures marchan-
dises pour le même prix ou même moins. Je ne
suis pas prêt d'admettre que la chose soit possible.

Le plan à l'essal

Rappelons-nous que nous almettons - que les
deux magasins opérant à pleine capacité s'efforcent
de convaincre un public difficile de l'endroit le plus
propice et le plus économique où il pourra s'appro-
visionner,.l'un se recommandant du prix, l'autre du
service. Le système du "payez et emportez" fait
défaut Ici, car pour vendre la même quantité de
marchandises (ce qui est Impossible du fpit du
champ limité), il lui faudràlt dépenser plus que le
coût -de livraison en- personnel de vente -supplémen-
taire pour s'occuper des clients que peut servir un
système de livraiso., bien organisé.

"La suppression complète de la livraison ne
serait pas une-économie pour-une localité ou pour
le détaillant, car cela nécessiterait l'emploi de plus

fe commis pour aervir les foules, sans parler des
dépenses et des ennuls qu'elle occasionnerait au
client Telle est -lpnion emise à la pagee 7 du

La question du comptant
Prenons à présent le point de vue du comp-

tant qui est la seule caractéristique à considérer. il
ne semble offrir gière plus d'avantages. D'après
un tableau établi' par le Bureau des Recherches
Commerciales de l'Université Harvard, • "le crédit
est aussi vieux que la civilisation et ne coûte que
demi de -un pour cent des ventes", soit une somme
tellement minime qu'elle ne devrait avoir d'influen-
ce sur les prix. Le coût des livraisons est d'ailleurs
plus fort que le coût du crédit, mais il est aussi un
plus grand facteur en affaires, car il augmente con-
sidérablement le champ d'activité. Nous connais-
sons le coût de livraison, et nous'sommes convain-
cu que si notre système de livraison était-abandonné
aujourd'hui, et que -nous devions vendre la même
quantité de marchandises que nous vendons, nos
dépenses d'opération ne sauraient être réduites. De
fait, je puis fermement d'avis qu'elles seraient aug-
mentées.

Et ce n'est pas tout. Et le temps de la ména-
gère? Notre système de livraison prend soin ap-
proximativement de 200 commandes par jour. Deux
cents persónnes magasinant dépenseraient une
heure et demie chacune, considération prise du
temps de s'habiller, d'aller au magasin et d'en re-
venir, soit un total de 300 heures par jour, ou 30
jours par jour, et si l'on compte * le temps d'une
fimme à $50.00 par mois,'notre système de livrai-
son représente pour la localité une économie de
$1,600 par mois. Si le coût de livraison était char-
gé directement à la communaut'é, il y aurait encore
600 pou' 100 sur le placement, mais je pense avoir
suffisamment démontré que les deux magasins pos-
sèdent les mêmes frais d'opération.

En conséquence, après la guerre comme avant
la guerre, le magasin fournissant un service véri-
table, jouira de prospérité en conservant le service
qu'il donne à sa localité, 'malgré la concurrence
que pourra essayer de lui faire le magasin du
«payez et emportez."

LES TAUX DU TELEPHONE

D'après le jugement que vient de rendre la
Commission des Chemins de fer, la'Bell Telephone
Cômpany a l'autorisation d'augmenter ses taux de
10 pour cent. Cette augmentation représente la
somme de $11,000,000 retquise pour placér la Coni-
pagnie sur des bases financières solideÉ. Celle-ci
avait demandé une augmentation de 20 pour cent,
mais la Commission a jugé que le 10 pour cent suf-
firait pour faire face à- la situation.

volume 3, No 1 du Bulletin dé l'Université d'Indiana..- , e .. .. ý ,'OLEOMAROARlNE -Si la hose-.est vraie et mon qxpérience Me per-'
metde le croire, le système du "payez et emportez algré les protestaAions dés représentants de
occasionnerait approgmativement les .mmes- dé- l'inusetri laitière, le guvernement a décidé, pour
penses que l'entretien du magasit de -"service" et répondre aux désirs des consommateurs, d'autori-
ar conséquent n'aurait pas eprétexte .des px ore pour une autre année la fabrication et la

meilleur marché.' te margarne
-ét ' .. Isa .- mgrcsV ý,'
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DANS LE DOMAINE DE L'EPICERIE

Lespérance & Co. épiciers, La Tuque, Qué., ont
dissout leur société.

Desbiens & Gauthier, épiciers, La Tuque, Qué.,
ont dissout leur société.

Bibeau & Dufresne, marchands généraux,
Montréal ont dissout leur société.

M. Lorenzo Biteau, Mme P. Burke et M. J. E.
Lafortune, tous de Montréal, ont fait enregistrer un
commerce d'épicerie.

M. J. S. Meyers, des Peerless Cereal Mills,
Woodstock, Ont., était récemment à Montréal, pour
affaires.

M. J. H. Magor, de Magor, Son & Co., Limited,
Montréal, est de retour d'une longue visite en An-
gleterre.

MM. J. Armand Côté et Ad. Côté, Sherbrooke,
se sont faits enregistrer comme épiciers, sous le
nom de Côté et Frère.

Mmes A. Gravel et-A. Norchessault, marchands
généraux, Fassett, Qué., ont eu pour sucçesseur la
Fassett Trâding Co.

Le magasin-succursale de Désiré Cloutier, mar-
chand général, de St-Narcisse, situé à St-Stanislas,
a été récemmént détruit par le feu.

M. Duncan Cameron, peseur et gaugeur de la
cité de -Montréal, est décédé.

LES MARCHANDS-DETAILLANTS DE MONT-
REAL, FERMERONT LEUR MAGASIN A

SEPT HEURES QUATRE- SOIRS
PAR SEMAINE

Le conseil municipal s'est prononcé cette se-
maine, sur la question de la fermeture de bonne
heure et a. accepté le règlement des marchands-
détaillants qui a fixé cette fermeture des magasins
à quatre soirs par semaine à sept heures, les lundi,
mardi, mercredi et jeudi.

On a proposé que les établissements de tailleurs
et de modistes puissent rester ouverts le lundi soir.

UNE MANUFACTURE DE BISCUITS SERA
RECONSTRUITE-

La Montreal Biscuit Co. a donné un contrat
pour l'érection d'une nouvelle manufacture à Mont-
réal, pour remplacer celle détruite par le feu, l'au-:.

tomne dernier. Les plans établis le sont pour une
structure de quatre étages 90 x 308 pieds, en ma-
tériaux de briques. Le montant du contrat s'élè-
ve à $118,000.

LE "RITESHAPE"

Le "Riteshape" un plat sanitaire en bois, .que
le commerce de détail pourra employer pour toutes
sortes de provisions, est offert à présent sur le mar-
ché de Montréal, par la "Victoria Paper & Twine
Company, Ltd." dont le récent établissement à
Montréal a été* vivement apprécié par le commerce
de cette partie du Dominion.

Le "Riteshape" est, pour de multiples raisons,
le récipient le plus populaire et le plus satisfaisant
du Canada pour les produits alimentaires en vrac.
Inconnué sur le marché canadien, il y a quatre ou
cinq ans, les "Riteshapes" sont maintenant exclu-
sivement employés par les meilleurs et les plus
beaux magasins du Canada tant dans l'Ouest que
dans le Centre.

.Le "Riteshape" est un plat en bois sanitaire
qui se fait en grandeurs de ½ à 10 livres. Il est
construit de bois dur de choix et porte d'une façon
sûre et attrayante n'importe quel produit alimen-
ta.ire en vrac. Il est très largement employé pour
les viandes en tranches et hachées, pour les légu-
mes, la pâtisserie, pour les aliments préparés, pour
fins d'étalages dans les vitrines ou sur les comp-
4oirs, et sert au détaillant-de mille et une manières.

'Le "Riteshape" est le récipient le plus solide
de son espèce. Il fait un paquet commode avec
moins de papier qu'il n'est généralement nécessaire
pour envelopper n'importe quelle commande. . Le
"Riteshape" est le seul plat pour 10 livres au mon-
de, et cette grandeur est une indication de la qua-
Zité de la ligne toute entière, car elle est assez forte
pour porter sûrement son contenu.

Le "Riteshape" pour 10 livres, est un grand et
magnifique récipient que beaucoup de détaillants
emploient pour fins d'étalage, en retirant les pro-
duits au fur et à mesure pou.r les emballer.

La ligne "Riteshape" est absolument garantie.
Le "Riteshape" permet à tout détaillant de prépa-
rer de jolis paquets attrayants avec la marchandise
en vrac qu'il a à vendre et le convainc'quril la livre
de la manière la plus sanitaire et. avec le goût le

plus parfait qu'il soit possible.

1 ANGLEFO
LE DESTRUCTEUR DE MOUCHES NON VENENEUX

Le Service de la Sant6 Publique aux Et ts-Unis donne l'avis
suivant: "Les préparations à l'arsenio pour la destruction des
mouches sont considérées conme -extr&mement dangereuses
et ne devraient jamais être employ6es."
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UN -SERVICE DE NAVIRES OUVRE DE NOU-
VEAUX MARCHES DU êAFE

Le fait qu'un service régulier de bateaux est
établi à présent entre Vancouver'et les ports du
Mexique et de l'Amérique du Sud, ouvre des possibi-
lités commerciales qui devraient être à l'avantage
des marchands canadiens. Pour le café de bonnes
affaires devraient être rendues Ainsi posbles. En
1917, la consommation du café et l'importation du
café au Canada de toutes sources s'élevèrent à plus
de. 17,000,000 de livres. Le Brésil contribua pour
10 millions sur ce montant et le reste iiii du Gua-
temala et d'ailleurs. 14 mzontant reçu.du Mexique,
d'après le consul général mexicain, ne fut qui cent
quatre-vingts tonnes. Le seul district de Soconug-
co,' Mexique, produit chaque année «plus de vinigt
millions de livres de calé. La qualité de ce calé,
suivant l'avis de beaucoup, égale sinon dépasse celle
du café du Guatemala. -

.Les prix donnés à, présent dans les journaux
commerciaux mexicains pour le cald Soconusco
sont en moyenne de 78 cenlts mexicains»l kilo (en-
viron 2 1/6 livres) à Salinq Crus.

Le café du district de Cordoka,.du. côté de l'A-
tlantique est coté en, mên4e temps à 80,cents mexi-
cains, le kilo. Leprincipal port d'exportation de ce
district est Vera Crus.

LA SUOÇIJRSALE DE ST-HYAÇINTI4E DE LA
MAISON DE NOUVZAUTES P. P.' MARTIN

& IE, LIMITEE,

Les nombreux marchands de nouveautés qui
son~t en relations d'affaires avec ls~ maison de gros
e. P. Martin & Cie,.LUmtée, apprendrolât avec plai-.
sir que pour assurer le s *ervice de'ses clients du dis.-
trict de St-Ilyaclnthe, cette firme réputée a ouvert
une suçcursale dans cette, ville. au No 229 rue des
'Casca.des.

-QUELQUES PHRASES POUR LES CARTES DE
VITRINE DU PRINTEMPS.

Nous avons tout ce qu'il faut pour le grand
nettyagedu printemps.

Vous trouverez à notre magasin des mets' tout
préparés pour ces jours de grand ouvrage.

ýN ws avons tontes les. primýeurw n fait'de fruits
et lééimee; entrez -et voyez par vous-ýmêmeî.

Voyez-nos lignes, elles conielnnent à la saison.
du. printemps.'

Les fritsB dont un des meilleurs toniques du
printemps; nous en-avons un assortiment complet.

LE BUREAU PE MONTREL OF. ,A qOWAN CO.
CHANGE 'D'APRESSE.

Le bureau de Montréal de -la Gowan, Co., qui
était Jusqu'à présent sur la ipe Iît-au1 ouest, va
être traporté au- nouvel et*eU k u 286 de la rue
Lemoine, permettant un.plusgros emgsnage
de'stock. M. G. C.'flucai demeureÀi 1avc maison,
en charge de la comptabl -et des affaixes de bu-
reau, tandis que M. J. 'G. Gordon m'occupe de la sur-
veillance des ventes à Montréal et dans les districts
voisins.- '

CONSOMMATION DSPISTAQHE15.

-Un recensement, récent de lln*dustrle des pita-
ches (peainute) aux »ts-Unis, montre que la con-
sommation par tète cii est à pgdfent de plu d'une
-livre par an. Au 1er Janvlei 1919, Il avait 114,-
864,367 livres de .peapl&ts aUx z W4. des dfférents
Intéressés. Les mmrcuieu de, be~i epa
nuts, détenaient 3,085,70q ive de. peainuts non
écalés.

LA WILLARD CHO COLATE 00. DEPENSERA

Une demande avait été' fite. i y a quelque
temps par la WlDard Chocolte Co., Ltd., de. To-
ronto, pour un permis de construction, d'un- entre-
pôt d'environ $76,000. RéceM~mnt le permis fut ac-
cordé avec un supplément -de,*100,000,. la bâtisse

,complète à 6 étagei delat coûter $175,000. Cet
entrepôt sera érigé aux Nos 445-447 rue Welllng-
~ton ouest, près de l'avenue Spadena.

POUR FAVORISER LE COMMERCE CANADIEN

..Par l'entremise de la- conmmJaiss canadienne
du Commerce, à Londres, de# crédit» Importants
ont été votés pour promouvoir le commerce à- l'é-
tranger, dont '$50000en faveur de la-Rouma-
nie, '$26,000,000 e n fa .veur de la Grèce,, et $29,000,-
000 en faveur>de la Belgique. Un crédit de $50,-
000,*OOQ sera *aussi affecté à l'achat de bois eana-
dien, pour le compte du gouvernement anglais, et
les premiers paiements ont même.été effectués. on
continue les négociations avec la Fiance, l'Italie et
la Serbie. On espère placer bientôt $19,000,000 en--
France. Ces crédits, -tout -à l'avantage des'indus-
triels canadiens, ne comportent aucune obligation
d'acheter de la, part des _ýgouvernements 'étrangers.
C'est aux mauacturers 1canadfen.s'de fournir des
marchandises, de la. qualité requise et il importe que
tous les articles de marque canadienne offerts el'
vente, à J'étranger soient de la mefilpure' qualité
possible.
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Dh EPUIS plus de douze ans, les VERITABLES et
AUTHENTIQUES Kellogg's Toasted Corn Fla-

kes ont toujours été vendus dans le paquet Rouge, Blanc et
Vert. IL N'A JAMAIS ETE CHANGE.

SE VENDENT VITE LEURS VENTES

NE RESTENT PAS ANNUELLES AUG.

SUR LES MENTENT SANS

TABLETTES. CESSE.

LES PLUS
PROFITABLES

A VENDRE

MEFIEZ-VOUS DES
IMITATIONS.

Les KELLOG'S TOASTED CORN FLAKES sont FABRIQUES AUCANADA seulement par

The îBattle Creek Toasted Corn Flakes Co., Limited
Siège social et fabrique: LONDON, ONT..

LE PRI CORDANTm
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The Imlour 'LitiliIy imuruc Carpariia Limitim
LONDRES, ANGLETERRE.

EXIltRAITS D)U RAPPI>ORT 1)1-'S DlIRECTEURIS

l.t' Pir > tii'e1's SO..1(êit In au4x .\oi iolhîîair'îvl. t leur îtolutl'io Rapport>I' A\îîiiîol ani i.o lus co' ffe,4111
%fý 11 ai 31 I)éceînhî'e 1918.

laxs 1 ri iîios pou r 1*A il"lié ont è t è o tif $ 4 f4 1. c oniltr' $16 8 3.154 po 11r l',au 1 17

C'OM PTE DU' lE NF er Janvier 1918, au 3l DéýemIbre 11S
o $., C I Sterling>

. ýVIEt1 er
MIONT.\N'I 1)W1' N"O1I)S 1 A SSI 1 K

AU' I )EIttl'l' DEl' L'A NNEW
l O(iéeer e R>1( li squeos lion1

o 'hils .. _;8 4. ' - '« *
Totail estimué (les obligaitionis

5411 pertes fi ajuIsteri 5,92 6,i51,44144
tl 2. 783.49S ll

I >l'(ENI îîi 31
Pr'imens

l"o'i
Ma.rineo
A cci,!<n t

.\justemenînt <il
H onioraire's il

* . . .$ 1.251,734 4444
* . . . . .1 .161.234t.4444

22.563.545 4444

- $25.476.540" 4400
a Change . . I 33.919 4444

$38 394.0,75.03 j

Pa1iementl1s sur Police. Frais

Légaux ot Mlédica.ux ,'oln
pris:

Feu't
MIarine
Accidenit

$55 1.1 46 (il,
61 I9,460110
9,173.30)6 444'

Comm14l4issionIs $4,842 1462 1441
Dép nse , Al i.iistrali m 1 ).542: , 00

C'ontribuion wi %u lria
ho o'îîdjo* N.-.00,0044

naîis.s 8,875.004
__- $ 4.244544(

MNTAs'.NTr DUV FO(NDS l4.'SSUIAN('E
.A LA FIN DE l;ANNEE:

Réserve' p iii- Risqueîos non1
échus .. $144422,094 4444

Total ens> huéd <s obligat ionus
sur pertes il ajluster. . 7.457.5304 'Ili

Iialziicvs traî:z "'t w'e comnipte 1;1 -7 24 oil
dif Pretits el Per't s ml.54 4444

$38,394,275.00.

BILAN. 31 DECEMBRN1ilE 1918

PASSIF

CAPITAL D)ES ACTIONNAIRES
1I00)4000 Actions de $5.-0 cha-

(111M . .444 40 . $
Cfft'ipitl - 1004.t000 AcItions.

$144 payé~
sîîîîîîîîî s dues à d'antres ('oi.

paili4's et Agenits .... .. 9.2144
I iviîleii<ls lion4 Réc(1zlmes . 2.234 4444
t'<îlîîinissions à couvrir .. 1.1)413.748 s Ili

I 4< penses à c.Ouvrir .2: 21 0; ; ;.11
l'ei-te suîr C'ompte de' )éis 22 il (l

Sommeî~ pîoiurv~ue au Comipte'
dle Profitz et Pertes, pour
le' dividede~o filal de 19 1

R ESERVES -
1Pour4 les risques lionî ex

1nrî ns il ajust er' 7 l-,7 5344 444

Réserves pouir les lo
iunents..............146.3)44

Rtéserve spéciaale pour
t axes...........2.440)4

lt 4s'uv 'éliéialo' 5. x8)1 .2-.-741) i

iii

$2 244.4;5 1444'

1,44 444444 4444

1171

$30,710,362.0~

ACTIF
Hypo<~ithèques 5444li- 40'uoe 144 o

R<oyaumne-Ul.*ni
I<LAC'EN ENTS

Actions (le la Blanque d'An gleterre.
Viileuiir; dles Getv'ts dle l'inde 't (les ('o-

lonies................
Valeurs Provîiciales (le et1(4'n des Co-

lonies
Valeurs MIunicipîales de Iide et dles C'o-

Valeurs de' Gouvo'rnenieîjts Etrangers
Valeuixs P>roviniciales Etraîîgèes
X'alcurs Mnic1'ipales Et rang'r.'.....
I)ih.I nilie.s dle Chenmins (le Fpr et autrems.

'et Déhent uîr4s-A't ions enî Gran '" -
tagne o't à lEFtranger.........

Ar! ions prèf rpnt !elles d e C'hemins <14v
Fer et autres Act(ions garanlties.

Actions ordinaires do', Cheins de Fer et
au1tres~........

l'alatncos <le Smcîuirsales e't 4 \e'
i t érêt s eoy>4Nersacrs
C'AISSE -En main s et en 'omp )t e cou-

ranlt
Sommes dites par d'autres C.,ilip ignies

I7, 2.m 44

46445.453 7.444

6.37.4744

144.728.004

71.07.0.44

$3,10,376.00

SUCCURSALES AU CANADA
C. W. I. WOOOLAND, Gérant r-énéral.
JOHN JENKINS, Gérant-Incendie.

-- MONTREAL ET TORONTO. C.N.
Pour le Canada et Terre-Neuve.

I. q
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Les affaires de Juin dans le magasin de détail de quincaillerie
La connaissance des marchandises, leur cons-

truction, leurs mérites et leurs usages sont choses
essentielles pour le succès d'un commerce de quin-
caillerie. Les gens qui sont Intéressés par les arti-
cles bénéficiant d'une publicité nationale dans les
lignes de quincailerie et de même espèce, s'atten-
dent, à juste titre, à recevoir un service intelligent
quand ils dhtrent'dans un magasin pour faire leurs
achats.

Le jeu du "bluff" et du déplacement d'air ne
prend qu'un temps pour quelques chevaliers d'in-
dustrie comm«rcIpux qui ne travaillent que pour
le présent et qui considèrent que c'est l'art de vente
scientifique que de 'endre à une personne, un baril
de mélasse alors qu'elle n'avait l'intention d'ache-
ter qu'une livre'de bourre.

Tout' bon' marchand de quincaillerie travaille
continuellement pour l'avenir aussi bien que pour le
présent. Il achète les meilleures marcaandises sur
le marché*et les ;vend à un prix ralsonnable. Il sait
que beaucoup de jeunes et petits acheteurs devien-
dront plus tard des clients plus Importants pour son
magasin et que tant qu'il fera des affaires loyales il
aura des chances d'en garder la clientèle avanta-
geuse.

La variété et le caractère des marchandises aug-
mentent continuellement dans les lignes de quin-
caillerie, et les marchads progressifs se préoccu-
pent d'avoir dans leurs employés des hommes ha-
biles qui peuvent présenter Intelligemment leurs
marchandises et dire à l'acheteur probable quelque
chose d'intéressant en ce qui les coficerne, de ma-
nière à créer de la confiance et à provoquer des
ventes.

Les hommes choisis pour être à ia tête des dé-
partement's doivent avoir fait preuve de capacité,
posséder des connaissances spéciales 'elativement
au département dont o-n les met en charge, avoir
certaines aptitudes particulières qui se manifes-
tent par le -goût à vendre les articles entre leurs
mains et par un intérêt marqué à leur endroit.

Souvent, le garçon qui a conduit le camion-au-
tomobile de livraison peut devenir chef du départe-
ment des accessoires d'automobile. Il s'y connaît
en fait de pneumatiques, de chambres à air, de bou-
gies, de lubrifiants, de lampes, de cornés d'appel, de
batteries et de carburateurs, parce qu'il en a fait
l'usage journalier. I peut présenter c· marchan-
dises au client d'unq manière qui indiqùe qu'il con-
naît son sujet et qu'il peut vendre les articles ap-
propriés aux besoins partictliers qui lui sont expo-
sés.

Le jeune homme de ferme devient fréquem-
ment un vendeur de quincaillerie de premier çrdre.
Son travail à la ferme lui a fourni le moyen d'ac-
quérir une bonne dose de connaissances générales.
Les instruments aratoires, les semences, les engrais,
les matériaux de construction, les Incubateurs et les
divers accessoires ne lui sont pas étrangers et il ar-
rive Invariablement à la ville rempli d'ambition et
désireux d'acquérir de nouvelles connaissaAces. Un
des grands problèmes du magasin de quincaillerie
d'importance moyenne, est d'avoir des vendeurs ca-
pables qui soient à même de montrer rapidement
aux clients qu'ils connaissent quelque chose en ce
qui concerne les marchandises demandées, qu'ils
savent où elles se trouvent et- quels en -sont les
prix. Connaître les marchandises plus et mieux
que les clients eux-mêmes, voilà ce qui importe
réellement dans le commerce de quincaillerie.

Notre époque est une époque d'éducation et on
peut l'obtenir facilement et abondamment de ceux
qui en sont pourvus. Nombre de marchands-détail-
lants de quincaillerie et de vendeurs possèdent cette
éducation, ou mieux le savoir commercial. Les as-
semblées de commerçants sont d'un grand appoint
pour ajouter à ces connaissances. Beaucoup de
maisons ont de ces réunions une fois par mois, et
le gérant ne manque pas d'y parler affaires et de
solliciter la discussion et la demande d'information
relativement aux nouvelles 'lignes achetées, aux
marchandises dont il faut pousser la vente, à l'ar-
rangement du magasin, aux étalages de vitrine, à
la publicité et aux prix. Certaines maisons font
même fréquemment des arrangements avec des
voyageurs experts pour conférer avec leur person-
nel.

La connaissance des affaires

Un de nos amis, marchand de quincaillerie doit
son succès à son ambition, son Intégrité et son tra-
vail inlassable. A quinze ans, il commença sa car-
rière dans'le commerce de quincaillerie, à une épo-
que où les jours de congé étaient rares et où les
magasins de détail restaient ouverts 'six soirs par
semaine. Il était Imprégné de cette idée que plus il
travaillerait, plus il apprendrait, et que la connais-
sance des affaires était la chose essentielle pour le
faire avancer. A vingt ans, Il devint voyageur et à
vingt-huit ans, il entrait en affaires à son propre
compte.

Se mettant au travail aussi jeune, son éduca-
tion scolaire était forcément limitée, et il n'avait
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môme pas eu sa part légitime de jëux et d'exer
physiques. A trente.deux ans, alors que son
merce se trouvait bien ét'bli, il se mit à jouE
golf, Initié par un de ses amis qui était entr4
neur. Notre marchand devint un joueur de
passionné et prit un tel int4rêt k ce jeu qu'il f
un club de golf dans sa ville. Bien entendu, il
dans son magasin les accessoires nécessités p
sport et de ce fait s'attira une clientèle de pre
ordre. Ce n'est là, dira-t-on qu'un détail; c'est
mais ce détail a son importance, car il a j
notre homme en une situation de fortune que t
coup de gens envieraient.

. DANS LE DOMAINE DE LA QUINCAILLER

-La Colonial Mfg. Co., de MoAtréal, sellie
été dissoute.

-La Mitchell Vacuum Cleaner Co., Ltd., j
enregistrée à.Montréal.

-La G. B, Laforest & Cie, de Montréal, a
a été enregistrée par Guy B. Laforest.

-La Terrebonne Electric Power & Steel
de Terrebonne, Qué., a obtenue une charte fédé

-La Oneida Community, Ltd., annonce qi
va transporter son bureau-chef canadien, d'On
N.Y., à sa fabrique du Canada, située à Nia
Falls, Ont.

-La Hoover Suction Sweeper Co., de N
Canton, Ohio, aura son siège social à Hami
Ont., et elle y -érigera une usine. Le gérant
ventes. pour le Canada sera M. Thomas F. K
Les buresu. temporaires de la compagnie se I
vent au No 20 MacNab St., Toronto.

-M. F. E. McFeely, gérant de l'entrepÔ
vendeur de la naison de quincaillerie en gros
Lennan, McFeely'& Co., Ltd., Vancouver, est e
en. affaires à, hon compte comme agent de m
facturiers. Il aura ýon bureau à 508 Edifice
dit Foncier, Vancouver.

M. H. Lamarre, de lamarre & Cie, St-R
.nanufacturiers de poêles, était de passage à M
réal, la semaine. dernière.

-M. D. Blais,- de Gagnon Frères, Chicou
était à Montréal la semaine dernière dans l'
rêt de sa maison.

-M. Brooks, représentant de la Onelda C
munity, Ltd., a visité les marchands de gros
Montréal, la semaine dernière.

-M., Walter B. Ramsay, président e la
Ramsay & Son, Co., Ltd., de Montréal, est re
d'Angleterre la semaine dernière. M. Ramsa.
été absent pendant plusieurs semaines, dans
voyage fait spécialement pour la. Canadian P

il and Varnish Association..
-M. Z. Z. Martin, de, la Martin-Senoir

Ltd., 'et qui demeure à Chicago, était de passa
Montréal la seiaine dernière. Durant son sé
en notre ville il a visité la fabrique de Montréal

-M. George Senderson, président de la Bran.
com- dram-Henderson, Lto., de Montréal, eat parti lundi
S au pour Vancouver. M. Henderuon compte être ab.
Bpre- sent un mois et il visitera les agences de la com.
golf pagnie dans la Colombie Anglaise, le Manitoba et

onda l'Alberta.
I tint -M. John Irwin, directeur-gérant de la Mc-
ar ce Arthur-Irwin, Ltd, de Montréal, est à l'Hôpita
mier Royal Victoria depuis une dizaine de jours où il a
vrai, subi une opération *dont le résultat a été heureux.
placé M. Irwin séra probablement à son bureau d'ici
eau- quelques jours.'

-M. J. P. Penfound, représentant de la Mc-
Arthur-Irwin, Ltd., de Montréal, est parti la se-

JE maine dernière pour un voyage dans. l'Ouest. Il
sera absent deux mois et il visitera l'ouest cana-

rs, a dien, se rendant jusqu'à Victoria.

a été .LA SEMAINE DU GRAND NETTOYAGE DU
PRINTEMPS

cier,
La semaine du grand, n yage de Montréal

Co. sera remarquable à plusid'un ekt de vue. Une
-rale. grande parade a été préparée pour l'ouverture de

u'elle cette campagne en faveur de la propreté. C'est
elda, pour les marchands de q'uincaillerle -une superbe
gara occasion d'écouler de grandes quantités de mar-

chandises. Avec cette campagne, une grande de-
[orth mande ne manquera pas de se produire pour les
Iton, rteaux, les bêches et les pelles. Les escabeaux,

des les brosses à plancher, les vadrouilles (mops), les
LeDly. seaux, les éponges, etc., devraient être étalés dans
trou-. lesvtnes. Les pelntui" et-les vernli aussi de-

vraient être en grande demande. . Tout Indique que
t et les marchands ont pris un Intérêt tout particulier à
Mc- cettecampagne et les citoyens sont appelés à faire

bntra leur part pour que'cette semaine du grand net-
anu- toyage obtienne tous les'résultats que l'on en at-
Cré- tend.

éflhl f -DE. L'INITIATIVE
[ont-

Ce que l'on reproche le plus souvent. aux coin-
timi, mis, c'est leur manqué d'initiative. Les marchands
inté- se plagnent que leurs commis ne sont pa capa-

.--lesde, se-diriger tout seuls--i taut-1eui dire con-
lom- tinuellement cequils doivent faire. Dès qu'un
ide' comms a flnlun travallqu'onlulàdit de fare, il

ne tait plus rien jusqu'à ce qu'on, lui donné autre
A. chose à ,faire,' au-lieu de découvrir lui-même ce

venu qu'il devrait faire sans qu'on le lui-demande.
y' a 'Il estvraiment malheureux qu'un grand. nomn-

un",' bre de' commis ne se rendent pas. compte qu'ils
aint, seraient d'une bien plus grande utllté à- leurs pa-

trons en faisant leur travail sans que l'on soit con-
Co., Unuelement,à leur 'dire quoi taire. sont unege à cause de pne e ter, s vdet les m s loyés

our à- leu, ler. pogeurse raient être employé' u travail
-ieucoup plus utile Pour e magasin.

lef acadin rsu itrttu atcle

1
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La vente des accessoires d'autos
LES RABAIS ET LEURS EFFETS

Nous venons de traverser une époque de pros-
périté sans précédent dans le domaine commercial;
nous avons sans nul doute, atteint le pinacle des
prif élevés et nous pouvons à présent nous trouver
en'face de marchés en baisse, qu'ils arrivent comme
une avalanche ou que le rajustement soit graduel,
donnant au marchand une opportunité de se dé-
charger du poids des stocks à prix élevés. Pendant
cette période, des "jobbers" ont surgi à profusion;
quelques-uns ont -réussi et subsisteront; d'autres
disparaltront aussi rapidement qu'ils sont venus.

Pendant les quatre dernières années, quicon-
que ayant úfl peu. d'argent, une ligne de crédit et
de l'énergie, a'pu lancer un commerce de gros de
quelque espèce que ce soit. L'automobile a servi
de porte d'entrée et nous avons vu beaucoup de pe-
tites maisOns d'accessoires se développeri en d'im-
portantes maisons de gros. Le champ d'action a
paiu si invitant' que des marchands de nouveautés
en gros, des pharmacies en gros, des épiceries de
gros, des maisons de harnais et des compagnies
d'huile ont été attirés. dans le commerce d'accessoi-
res d'autpmobile par l'odeur de la gazoline et la
corne d'appel. Nombre de ces marchands, qui
avaient obtenu des succès dans leurs propres lignes
éprouvèrent des difficultés* à se lancer dans les
voles des nouvelles lignes qui leur étaient étrangè-
res et il en résultera un commerce d'accessoires
d'auto à prix réduits.

L'automobile, les trucks et les tracteurs ont
ouvert au marchand de quincaillerje un champ Illi-.
mité; de fait toutmembre de ce commerce peut
rendre cette partie de ses affaires aussi Importante
que n'importe quel autre département, s'il le dési-
re. Ce commerce existe et si nous ne l'exploitons
pas, c'est notre faute.

il est regrettable de voir que de nombreux mar-
chands négligent l'opportunité de la vente des ac-
cessoires d'auto. " D'autres par contre en font une
ligne'à côte, tandis que quelques-uns seulement y
ont vu clair et offrent un tel service par leur per-
sonnel de vente et leur stock de marchandises à des
prix raisonnables, qu'ils obtiennent un succès écla-
tant et que les prix réduits ne peuvent leur dérober
le fruit de leurs efforts.

Prenops l'exemple des pneumatiquesi et, des
bougies. Un territoire ayant 100,000 automobiles
nécessite au moins $100 de pneumatiques par an
pour chaque machine, ce qui signifie qu'il y a
$10,000,000 d'affaires à faire en pneumatiques sur
ce territoiret..e qu, obtiendra cet argent? Les meil-
leures autorités nous disent qu'un "set" de bougies
(spark plugs) perd son efficacité pur l'action chi-

mique causée par la chaleur après avoir servi de
deux à trois mille milles, et doit par conséquent être
remplacé, ce qui signifie pour le même territoire un
commerce possible de $500,000 au moins par an, en
fait de bougies. Et ce n'est là que deux articles
courants d'automobiles, il y en a des centaines d'au-
tres tout aussi importants. Par une analyse ' sé-
rieuse des territoires, il n'est pas difficile d'appren-
dre quel volume d'affaires peut s'obtenir dans cha-
que ligne et le marchand qui recherche ces affaires
et assure un bon service à ses clients ne 'peut man-
quer de s'en trouver bien.

Les marchands de gros se trouvent actuelle-
ment dans une période critique et leur avenir se
trouve largement entre leurs mains. Les mar-
chands de gros ont été trop enclins jusqu'ici à se
critiquer les uns les autres; un esprit de coopéra-
tion bien appliqué tendrait à prouver que le mar-
chand de gros peut être un facteur économique et
non une charge dans la distribution normale des
marchandises.

Un des moyens par lesquels un esprit de co-
opération peut se manifester avantageusement est
une entente pour que les marchands ae gros-aient
une liste loyale de prix, montrant une Donne marge
de profits après l'additiot du coût de tenir commer-
ce, et pour que chacun établisse par soi-même une
réputation de loyauté commerciale qui fépugne à
la pratique des prix coupés sous prétexte de concur-
renee.

Il n'y a que deux raisons qui entraînent le cou-
page des prix, l'une est la faiblesse ou l'nefficacité
dans le personnel de ventes, l'autre est le manque
de jugement de la part de l'acheteur. Nul mar.
chand ne devrait jamais demander à son client plus
qu'un profit raisonnable, et s'il ne peut conclure la
vente à ce prix qu'il laisse son concurrent avoir
le privilège de vendre sans profit. Un marchand ne
peut capturer tout le commerce d'un territoire et il
ferait mieux de conserver les bonnes affaires et de
laisser les mauvaises aller à ceux qui vont de plein
gré au suicide commercial.

Il n'est pas nécessaire pour une maison d'une
réputation honorable et dont l'intégrité et la bonne
tenue sont connues de tous, de s'effrayer et de cou-
per les prix sur les marchandises régulières, car
tout le monde sait que les coupeurs de prix sont
regardés avec suspicion par les clients. Celui qui
cómmence à couper les prix est obligé de conti-
nuer cette pratique ruineuse, sans cela il verra ses
clients retourner aux maisons dont les manières
'd'agir sont au-dessus de tout soupçon.

Nous vivons à une époque où l'esprit de coopé-
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ration et d'harmonie doit. 0gnr p9v~ lm-.:#
chanda de gros s'ils ne' vàâ lmener là i ul dé
sastreuses conséquences~&e, rtstu

Beaucoup de maciMdtI ant a t*nt
par très petites quantltési,penmt.que dQs prix in-
férieurs- vont vezk, b9ýt et ýpuisaue 1w prix des
manufacturiers n..,,Is ls «rsdçs
marchands de gros D onr X*ur fripi,'ction
de ceux qui ont coupé teis Pur, F6éom t "Mr pour.
effet, de démoraliser le coMmee - t dedu ierls
difficultés de ceux qui s'efforcnt de Malaàe"fr les
a" at#" dams de bonnes, conditions. J1wa4
de:4tos doivent, se groper s'ilis olep 'OopmPB?
le prétendent qu'ilUont 'nécusuires la dhsbu-
tdon avantageuse des macadspet ls dptitut
conduire leursa affaires de façon ýà tairmrepecter
leur profession. -

IL SE VENDRA BENICÇQUP Db DIDAPMAUX ET
ARTICLES»D. DEOORATAQON,,OURt LE

RETOUR DU. 22im 9T,ý ff.R
LA FETIE NATIONALE

Pour fêtet le letour- du 'glém'lei 72mlme, toutes
les maisons se pavoiseront de même qu orla cé-
lébration de notre fête natiGaê C'est dire qu'il se
vendra beaucoup-de drapeaux, d'armoirie, d'or-
flammes, de 6aième, -etc. EMtes-vou prêt à ré-
pondre à cette demandel

Beaucoup -de -magasins ttenent, tro long-
temps pour conmmènder tes -aéadsset au
dernier moment, Jls envolent dfs télégrames poùr
avoir des 1tvrmIffl par ees, -qul"USa moulent
arrivent trop tard. . Résultats: De -petites ventes,
de petits -profits et le poidsd'un st"c Inutile à em-
magasiner Jusqu'à l'année suivante.

UNE. StJOOESTIfON

Essayez de cette forMule comme annonce, pour
'votre journal ýl.o ou, pour la cenftpn d'une car--
te d'étalage accompagnant vos ýartiles. de sport:

PROFITEZ-EN!

Profitez. des. derni6reés heures du*lourpoùr vous
livier à~iiues exqmIes au grand -air 'qui donne-.
ront de la -viguu à votre guco rps, te que è base.
bail, la tennis;, le golf: ou le cyclisme.,

Notre dépairtement. d'articles die sports. 'com-
prend tout c quI.-, tiait ic iges tant' pour jeu-
nos geOns que, pour grandes.psàonn-s:Vous trou-,
verez -à notre magasin les arices corrects'à des'
prix corrects.-

tÈre souvent l'oeil dupassant,.plus rapidement, que
les mWrchandlses elles-mêmes.

'ACE MQMENT DU PRINTEMPS

Au moflient du printempsdes .articles dé fer-
roniens -CoMmue les tondeises 4 gazon, les tuyaux
dpàrrosge les a rrolsoiresde- pelouses, ,lei glacières,
etc., font l'objet -d'une bonne demmde et Al est bon
d'e4 faire dès étalage attrayants. popr provoquer
des ,vente. et pmedre- le pas sur sesmconcurrents.

FERRONNêERIE, 9PINÇAILI.ERIE POUR
ENFANTS

Poussez la vente dus paI4Is à roulettes, des vol-
tinettes de! trottobirs, -ds trltycls et du es ycles.
Mette. en étaflg da vS Wbtinàs ce- artices de

trss l'attention ds psrçn etde"M ettes,
de lfaçoz 4e quil *àf~un ~t~ leurs pa-
rents tant qu'on ne lJeur a= ra 4bp té ýce qu'ils

-Faites du sorte que-le -petit monde du. enfants
gah ue vi is.Vq des.articlos de b"seibjl bat-

tes, balles, masques, et, gants. DIIS votre- départe-
ment de- tennis, mometqs quelqu«es tlts modèles de
raquettes pour jeunes Mm-es

l'EUROPIE EST L.E CENTRE MANUFACTURIER
- U.MQNPE£

L'Europe a 120 hitnt par mlecrési
wa poputlation la 'Plus dense du monde entier. De

181*'118,cette populattoira, passé ae 150,000,000 -
è'460.000,000., Un 1818, la moitié de la-population
de l'urope était agricole et l'autre moitié manu-
facturière. l'Europe Pouvait alors se nourrir eule-
même. -Aujourd'hui, par suite de la rapide .aug-
meintation, de. production. par la machne aélo
ration du transpor et dles ýmoyens de communica-
tin l'Euhrope est devenui le centre manufacturier
du- monde et dépend, des autres- pays pour son. ap-
proylslonnement, de-matéril et- de produits. alzien-
1taîires-ce derniers pour suenr ses ouvriers et
la maetiéro brute: pur alimenter ses machineries--
et nous pr enous en éhange -Besproduits maâufac-
tur4s.-

La France a besoin Immédaeuet de' matiè-
re remières' Sugnt aux produits almentaires,

i'Arérljrelui en~ expédie tous lès joqu.Cedn
êe iebbén ee: sont des créditsqellui permetent
deWzfe raqlstionx, de ces, matfères.premières. Si
un> crédit de deux milliards, tli tàlL-octroyé- en ce
moment, le peuple -français à ien .rèjoulrl Des

IKUSpourraient êtr pis.a moe ýd'une
o~lJgon cosentle -par le gouvernementfrançais,

di i purcin an qrsetltg ~tIparlegou-
verunilment des.Etats-Unis' et transmie à la Banque
de Rtéserve fédérale. - -
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Grossé demande dans le Royaume-Uni pour les
articles canadiens

UÀs principaux articles en bois en grande de-
mande actuellemelt dans le Royaume-Uni sont:
manches, de toutM Sortes, pour balais, outils, ins-
truments aratoires, etc., chevilles, planches à laver,
articles en.bois pour la cuisine et .l'usage domesti-
que ainsi que les Ietits articles faits au tour. Depuis
plus de deux Sa l'importation -des artciles en bois
avait été prohibé dns e Royaume-Uni, mais le re-
trait des restrictions lr 'importation en faveur du
Canada, ret *t accompli ces dernières semaines,
constitue our', le. Cnada une superbe occasion
surtout par sille ditTait qu'il est ~actuellement im-
possible d'humpFte' des approvisionnements de bois
des pays eu dehfa de l2iknpire Britannique. Il n'y
a pas actuelletnu de quotations de prix pour ces
articles en blsies tiégociations étant laissées à
l'acheteur et aà dïndeur. La seule chose à crain-
dre au sujet decette exportation, c'est que les ma-
nufacturiers canadiens ne soient en position de ré-
pondre aux demandes du Royaume-Uni, mais il est
à espérer quê Ís lidiuiiuactures du Canada obtien-
ront de bo»ùnibe onàndes et' que ce marché de-
viendra permånent pour le pays, surtout si l'on a
une organation spéciale et pratique dans ce but.

La République Argentine' a besoin d'amiante

La République Argentine consomme chaque
année environ .400 à 400 tonnes de produits d'a-
niante. Ses mpwortations pour les 5 Années pré,
cédant 1918, ses importations ont augmenté de 300
tonnes à 868 tonnes 'et à 878 tonnes pour 1913 et
1914 respectivement. En 1916, en dépit des res-
trictions sur lés Importïtions et la difficulté d'avoir
des navires, 969 tonnes ont été Importées.

Importations du Sud-Africain, du Canada et des
Etats-Unis

La broche à clôture

Les importations gu Canada ont augmenté de
9,735 quintaux, évalués k £12,288 on 1917, à 15,857
quintaux, évalués à £ 8,918 l'agnée- dernière. Les
Etats-Uis onù expédié 8,982 q4uintaux évalués à
£82,462, en 1917._e b ffre est tombé à 30,961
quintaux d'une valeur de £88,279 pour l'année
1918.

. Les chemins de fer du Sud-Africain emploient
beaucoup de broche à clôture; ils se servent surtout
de la broche en acier étiré galvanisé No 16; la bro-
che barbelée galvanisée à deux brins No 12½ I. W.
G., avec le barbelé à quatre pointes, avec un espa-
ce de 6 pouces entre les deux fils; le fil galvanisé en
acier étiré No 8 I. W. G. pour clôture; le fil galva-
nisé en acier étiré W. 1, double rangs, No 8, I. W.
G.; les boulons galvanisés de % pouce de diamètre.

Le treillage en broche

En temps normal, le Royaume-Uni contrôle ce
commerce et avant la guerre l'Allemagne lui faisait
une rude concurrence. Pour le treillage bon mar-
ché pour clôtures, le manufacturier anglais offrait
toujours un prix plus bas que celui des autres sour-
ces d'approvisionnement. A présent une bonne
quantité de ce fil est tissé dans le Sud-Africain. Le
commerce du Canada pour ce fil a été nul l'an der-
nier, avec seulement 5 quintaux, évalués à £11 en
1917. Il y a un commerce considérable à faire.pour
les autres fils tissés pour treillages et moustiquai-
res. Le seul concurrent sera le Royaume-Uni.

Le métal pour clôtures

Les importatidns du Canada évaluées à £983
en 1917 se sont élevées à £1,160 l'an dernier ét
celles des Etats-Unis ont été de £806 à £489 pour
les mêmes années.

La broche pour l'emballage

Avant la guerre la principale source de cette
importation était l'Allemagne. Durapt la guerre, le
Canada et les Etats-Unis ont été une grande source
d'approvisionnement. La part du Canada en 1917
s'est élevée à 3,280 quintaux, évalués &~ £3,688,
soit une augmentation de 0,894 quintaux, évalués à
£ 9,794, pour l'année dernière. Les Importations
des Etats-Unis, pour la même période,'ont augmen-
té de 8,289 quintaux à 10,648 quintaux, d'une va-
leur de £ 10,048 à £15,478. La broche canadienne
est'satisfaisante actuellement et elle devrait conti-
nuer à avoir une large part des importations.

Comme Im ltations générles ont été l'ob- Câble et fils électriques
jet de resPos s4 åres, Il y aura à l'avenir une
grosse depaude pour A brochet à clôture de toutes Voici un article d'importation qui accusera un
sortes. àe un t n mal, ce commerce de- plus gros chiffre dans le rapport auuel du Canada,

En 918es lnm tatm as n'vaet téqe devratvu que les maains du Gouvernemett Unioniste
En 1 e que de ont importé une qugaité cofsidérable de ces r
£500,00és.
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Accessoires éléotriques

Les Etats-Unis et le Jápon ont été au prmier
rang pour les importations de ces aceêeè'ofes du-
rant la guerre.. Avant la gue l'Allemagne avait
pris une grande avance s marché, mais le
Royaume-Uni faisait la plus grosse partie de ce
commerce. Il y a eu'très peu d'offies du Canada.
L'an dernier ce commerce se chiffrait à seulement
£594.

Articles émaillés

Depuis 1914, la part du Canada pour ces Im-
portations au Sud-Africain a conBIdérablement aug-
menté en quantité. la hausse des prix au Canada
nous a mis complètement en dehors de ce marché.
D'un autre côté, les articles émaillés étaient offerts
beaucoup plus librement des Etats-Unis et à un prix
bien au-dessous de celui des marchandises cana-
diennes, avec le -résultat que leur commerce estimé
à seulement £ 151 en 1914 a monté à £18,448 'an
dernier.

La qualité et le fini des produits canadiens sont
apprécié«, mais les prix doivent faire concurernce
autrement le commerce n'augmentera pas, -bien
qu'un commerce limité puisse continuer pour des
articles de meilleure qualité.

Lampes et aocesso1ires de larpes

Les importations du Canada sous cet en-tête
sont des lanternes et la lanterne en:fer-blanc bril-
lant que le Canada a expdié a donné satisfaction
sous les rapports de la qualité et du prix. Dans le
commerce des, lanternes, il y a d'autres lignes que
les importations de lanternes en fer,-blanc brillant.
Il y a des fontaines et des dessus en cuivre poli ainsi.
qu'avec fini rouge. Il y a également une Importa-
tion considérable de lampes -pour voitures. Leur
fini est généralement vernissé. Il y a aussi une pe-
tite vente pour les lampes de plate-formes, ou lam-
pes de gare, dont les troli-çôts sont en vitre unie.
Dans le choix des4anternes, il y a une bonne vente

epou les lampes bon marché, connuesdans le com-
merce sous le nbm de 'lampe police".» La part du

w'ada our cet Item a sauté de,£73 pour 1917 à
1,229l 1ii dernier et la part des Etats-XJnis a tom-

be de £14,589 à ' £ 18,040 pour la même période.

L'industrie de la vitre~en BeIgq

Toutes les fabriques de vitre de »elgique dont
Intactes et peuvent commencer, à fabr1quer, à un
court avis. La matière preúdère .est dispòibl,e de
même qu la main-doeuvre n 1914; 'aant la
guerre, seulement 50 pour-t des'fabriques pou-
ieint travaier duiant plusieurs mois pour, que la
~roductien ne 'holt jßas 'trop oonsidérable.

Îersent, duiant presque cinq--ans, les jeunes
SouWiesrn'nt pas appris le métîer et Ifaudra
qdelq e tem#ps pour le 'leur enseigner et-remplacer
le pourentage de la main4'oeuvre. D'un auti'e

çôtér -très peu d'ouvriers dans les fabriques ont été
soldats et la perte de la main-d'oeuvre, pour cette
Cause, été réduite -au minimum.

Les fabriques de vitres fenêtres ne marchent
pas encore pour la simple -raison quë les Inanufac-
tu#lers ne sont .pas encore cnsentants à accepter
les eonÇitions impoees. par les unions ouvrières et
lei -vitriers. Une entente a été conclue bntre les
manufacturiers et les ouvriers touchant .le chiffre
du ialaire. Les prix payée en 1914 -doivent rester
en vigueur.avec une augmentation de 100 pour cent
pour, toutes les catégories de travail.

La seue questin à -régler 'maintehant, c'est
celle du contrat de travaiL. Le. soùffleur de verre a
toujours été obligé de 2 pouces de long de plus
et .2 pouces de large de plus que la dimension
pour laquelle il était. payé. Les souffleurs dési-
rent que cet état dQ choses disparaisse et qu'ils
soient payés pour le travail qu'ils font en réalité.
Les manufacturiers ne. veulent pas accepter cette
condition, naïs finalement, ils seront obligés de s'y
soumettre.

LES PLQMBIERS SE REUNIRONT -BIENTOT
E# CONVENTION

La prochaine, convention des plombiers sera
tenue les 8 et 4 juin prochains, dans les-salles du
Club-Caledonian, 101 Plàce Burnaide, Montréal. Le
comité exécutif se réunira à 9 heures a.m. le 3 juin
et la séance régulière s'ouvrira à 2 p.m. le même
jour.' M. J. E. Walsh, de Montréal, vice-président
provincial de lAssociation - des plombiers, invite
tous . les plombiers à prendre plus , d'intérêt dans
leurs affaires en se joignant à l'organisation locale
ou en aidant à en former une,

A présent que la guerre est finie, -le Canada
doit saisir toues les ôccasions qui lui sont offertes
d'accroltre sa prospérité. La reconstruction et le
rajustement sont actuellement à lordre du jour.
Les manufacturiers, les fournisseurs*de matériaux,
les unions de constructeurs et autres métiers' tra-
vaillent à poursuivre uh but commun. L'action
concertée va remplacer l'effort Individuel; l'organi-
sation, et 'la coopération, si essentielles au succès,
seront établips-pour demeurer.

j Les »lomblers' de leur côté auraient tout à y
gagner à faire parte d'une organisation qui çeùtra-
liserait- les efforts -de chacun de ses membres et
cela dans l'intérêt blén entendu de tous -hommes
faisant partie d'une semplable association.

Disons t'ut de suite qu'il. existe actuelement
dans la ville de Montréal une belle association;lont
le prélient, M. T. Lto lle et le secr4taire, M.
John A. Gordon, seront tro heureux d'äider aux

Inérs anitre aux poeurs d'appreàls de
chauffage'des autres villeé et cités

Malheureifement, la'province de Québec n'est
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pas, sous ce rapport, aussi bien organisée que quel-
ques-unes des.ùtres provintes du Canada et l'ap-
pel fait actuellement par l'Association des Plom-
biers s'adresse particuliiement aux plombiers et
poseurs d'appareils de chauffage de notre provin-
ce. Des associations 4evraient être formées, sur-
tout à Québec, -'rois-1Wvières, Hull et Sherbrooke.
Toutes les autres villes ausst sont invitées à for-
mer chacune p locale qui s'affilierait avec l'Asso-
clation Canadienne des Ingénieurs sanitaires et po-
seurs &appardels de chauffage. VLinscription comme
membre de l'Associatton Canadienne est purement
nominale, étant cette année d'un dollar. M. John
Watson, 4145 .ne Sn'e-Catherine, Westmount, est
le secrétaire de j'Association et on peut s'adresser
à lui pour avoir d fotmules d'inscription ainsi que
tous les reaelgëements désífés. il lie raut pas ou-
blier que s'il u'eét pas possible de former une as-
sociation:dans.ötpe ville, vous ponvez très bien
vous faire tièrire nomme membre, dans l'Associa- -
tion Canadèmfe an faisant la demande dans une
lettre avec votre endete commercial, adressée à M.
Wetson.

Le présidenñ actuél de l'Association, M. Alex.
Charette, 414 rue sadiO st; Montral, invite cor-
dialement toùutfleslçmbiers etposeurs d'appareils
de chauffage à assister à cette convention. Il es-
père qui les Can a4e3is-Français y seront représen-
tés en nombre àusàl considérable que nos comipa-
triotes anglais des autrés provinces. Il tient sur-
tout à leur dire que cette association est bilingue et
que les discussions se feront en français et en an-
glais.

OU ALLER PASSER VOS VACANCES

Visitez les noribreux jolis endroits de villégiature
des "Hautes Terres de l'Ontario."

Vous proposez-vous d'aller passer vos vacan-
ces de cette année, .dans les superbes ."Hautes -
Terres de l'Ontario'? Vous ne sauriez choisir une
plus belle région pour vous reposer. La pêche, le
canotage, la natation et le golf s'y, font dans des
conditions idéales On y trouve le lus grand choix
d'accommodation dans des hôtels confortables,
grands et petits ainsi que dans les petites fermes.

Toute la merveilleuse région des "Hautes Ter-
res de l'Ontario" est mise à la portée des voyageurs
par le Système de chemin de fer du. Grand-Tronc,
qui y donne un excellent service de trains. N'im-
porte quel agent de ce chemin de. fer se fera un
plaisir de vous aider à. préparer l'itinérafre* de votre
voyage et4l vous fournira une liste des hôtels, taux,
etc., ainsi que des brochurettes Illustrées décrivant
ces régions.

De tous les endroits de villégiature des "Hasp-
tes Terres de l'Ontario", la région la mieux con-
nue est celle des-TA -peut se rendre

endredi, 16 mai 1919. 43 ·

à cet endroit fameux de la gare-qiuai Muskoka
(112 milles au nord de Toronto) d'où partent les
trains directs pour Muskoka. Ces trains font le
raccordement avec des vapeurs qui déservent tous
les endroits de villégiature situés sur le bord de ces
trois superbes lacs. Ces vapeurs sont le "Musko-
ka", le "Rosseau" et le "Joseph" et on les appelle
"Les Trois Grâces". Au nord des lacs Muskoka se
trouve le magnifique .lac Bayo. Huntsville, située
à 146 milles au nord de Toronto, est la porte d'en-
trée de la région. Ce territoire est d'une beauté
Incomparable; on y trouve quelques-uns des plus
pittoresques cours d'eau de ce pays de lacs. Les,
trains du Grand-Tronc font le raccordement avec
une flotille de vapeurs déservant tout le terrttoire.

Le Parc Algonquin de.l'Ontario est une gran-
de réserve de 1,700,000 acres. Il se trouve sur le
sommet même des "Hautes Terres". Son alti-
tude au-dessus du niveau de la mer est-en mhoyen-
ne de 1,700 pieds, bien que 'certains lacs du Parc
soient à 2,000 pieds au-4essus du niveau de la mer.
Le Parc est un endroit particulièremént attrayant
pour le pêcheur et l'amateur du canotage. Il y a
dans le Parc plus de 1,500 lacs et le poisson y abon-
de tellement que les pêcheurs y accourent de toutes
les parties du continent. Dans le Parc Algonquin,.
le Grand-Troc met à la disposition des touristes le
"Highland Inn" ainsi que des hôtels---camps en
billots. Le Parc-Algonquin se trouve à environ 200
milles au nord de Toronto, et òn peut s'y rendre
facileident en passant par Ottawa, vu qu'il ne se
trouve' qu'à 169 milles à l'ouest de la capitale du
Canada.

On se rend à la région Timagami par la gare
de Toronto. C'est une des grandes réserves cana-
diennes consacrées à perpétuité au délassement du
peuple du Canada. Au centre de ce territoire se
trouve le merveilleug Timagami, avec son littoral
de 1,132 milles et des centaines d'autres lacs où
l'on peut faire de la pêche et du canotage.

TH E EMPLOYERS' LIABILITY ASSURANCE
CORPORATION LIMITED

Lé 38lème rapport annuel de The Employers'
-tiabiity Assurance Corporation Limited qui vient
d'être rendu public par cette Importante firme d'as-
su•ance est publié dans une autre partie de ce jour-
nal et sa lecture ne peut manquer d'intéresser les
commerçants et hommes d'affaires..

L'augmentation des affaires de cette compa-
gnip est mise en évidence par le fait que lès primes
pour l'an passé se sont élevées à $25,476,509 contre
$16,983,150 en '1917. Cet accroissement se passe de,
commentaires.

Cette puissante .compagnie d'assurances qui a,
son siège social à Londres,. est très répandue au Ca-
nada où la valeur de ses services est hautement ap-

préclée et où elle compte un nombre considérable
de clients.
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ué du frcb4 #' été, iutôt tran-
qulect iseînI.a & Montréal,

mats. les' alsr«.W unq'.façon
gênéraii ond t4ase satisfai-
santmo' ~1j ude, change-
ments d ~i-lsêr 1
gni. ,Id.plus- lhWp6rtnt a été

une %asee dç *c~ le beurre.
La baýspd0I s'émAlnédernière

es i, ~~t que -nouis Som-
mes ao4 4ùe >oýi de l'an-
née -pýse a 'eêt. les contrats
poue<çij'r à .-e oeufs et
que le cie.tei o 1otent
pour fieb1erle prxet
pour yarrive ils.lancentsurile-
marché unè quantité énorme de
leurs produits., Quand les prix
sont bù,l'o# hàbtent-de faire
signer leik~tzt.Ls prix
des, coch1s't 4t6 faciles pour
les animuku-,tvaa4s seulemnent
et mI.. Y.u C.8 Pr obablement une
balie -bientô'tib lié .animaux

PréP8~5. 'un atrecôté, le
boeuf restef ferme sans -aucun
changeément daùs les-prix. Leé
saindoux* amonté 1 ncore' de
l1he. Le p delarale a
baissé de 2c.' Le fromüage a subi
une hausse' li 2c de mêème que
les oeufs.. Les' voaes %restent
fermnes.et *une, gade quantité
est encore, etée. Le marché
au polaao4",egt1,as -un peu, par
suite 'd'arrivages en grande
quantité.,

LES PIXà DES PORCS A LA
B A 8910 LE BOEUF,

Vian desi fr«teoi -- La carac-
téristique :de la smaine a été le
-fait que ýle màtché dix porô a été
plus -facile.: Ls -prix. ont baissé
à $21.'et *21.50. 'Cette-ba1sse est
due ýau;pix plus bas- demandé à
la c=apge LU epprovWson-

nemets u~'èl e ont -ainéllo-

den e~co~e-.8.50Ot$81 le
quitaL Lei~uf rai a téPlus

ferne'etb~o u 4ûaùcueý aivâne
réelle me'etpdiele -ton
du marché, est plus -ferme.'ý

65.901i..'.......0.50 $LOOTruies(eats>.....0
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Pores (préparés à la cam-
pagne,. .. . .. ..
Porc frais-

Gigot de -porc..
Gigot de porc (trimmé).
Longes (trimmées)...
Tenderloins, la lb...
Côtes, Spare .. .. .. .
Epaules (trimmées)...

Boeuf frais-
(Steers et Heiters):

Quartiers derrière ....
Quartiers devant ....
iâonges.. .. .. .. .. .
Côtes. .. .. ......
Chueks.. .. .. .. ..
linncb'ee.. .. .. .. ..

(Vaches)-
Quartiers derrière,.
Quartleils devant ....

Longes.. .. .. .. .. .
Côtes .. .. .. .. ....
<'hucks.. .. .. .. .. .
Hanches... .. .. .. .
Veaux (suivant qualité) .
Agneaux, 30.40 Ibs. - (en-

tiers), la lb. .. .. ..
Mouton.. .. .. .. ..

28.00

0.40

0.27

29.00

0.36
0.37j
0.41
0.48J
0.24
0.28

0.27 tF.32
0.15 0.20
0.40 0.42

0.82
... 0.16
... 0.27

0.27 0.30
0.15 0.17
0.86 0.38

... 0.2b
0.16

... 0.26
0.18 0.22

... 0.34
0.20 0.26

LE. MARCHE DU -JAMBON SA-
TISFAISANT - LES PRIX

SONT FERMES

Viandes préparéh. - Aucun
chanlgement à enregistrer dans
lé prix des viandes préparées et
Il y a eu un bon volume d'Éffal-
res. Les Jambons préparés sont
encore très populaires, et le ba-
con se vend bien. En somme, le
marché est stable et Il y a une

-perspective d'un meilleur mou-
vement dans un avenir rappro-
ché.

Nous cotonti:
*Viandes préparées-
Jambons:

-Médium, fumés, la lb-
(Poids) 8.12 .. .. ....
12-.11... ... .. . . ...
16.20. .. .. .... .. 0.89
20-.8S.. ...... .. .. 0.32j

Dos--
Ordinaire. . ..... .... 0.43
Désossé, la lb.. .....

Bacon-
Déjeuner, la lb. (suivant

.qualité). ....... .... 0.44
Roulé, la lb.. ........
*Viandes salées sèches-
'Long .(clear) bgcon, lots

de ,1 tonne... .. 0.27
Long (clear) baohIpe- -

'tts lots. .. ..... 0.28
*Don gra, la. lb. .. ....

Porc en baril-
Ç knsdan short'tut (bbl) ..

Doà, clear fat (bbl.) mer-
caaux 40.50.......63.00

DÔM;,morceaux 30 60.50
iPorc, short cut (clear),

J>rI .... . . 54.00
Porc, lourd (barnl) . .. 44.00
Porc à faves (bari) . . . 44.00

0.40
0.40
r0.34

0.49
0.52

0.29

55.00

67.50
62.00

57.00
45.00
45.00

LE JAMBON CUIT SE VEND
SUR LA MEME BASE

-Viandes uie.-A l'excep-
tion du jambon cuit, Il y a eu
très peu d'affaires nouvelles, Les
prix semblent s'améliorer et la
demande sera grande à mesure
que la température s'adoucira.

Nous cotons:
Tête en fromae 0.13 0.15
Galantine de vltunde avec

macaroni et fromage,
la lb..........

Langue de boeuf en*gelée, choix
Jambon el langue, la lb..-.
Veau et ':angue . .. .. ...

Jambons, rôtis.. . .. .. ..
Jambons, cuits... .. .. ..
Epaules, rôties... .. .. ..
Epaules, bouillies. .. .. ..
Pâtés de porc (douz.) ....

'0.39
0.44
0.82
0.25 _
0.54
0.54
0.48
0.46
0.86

LE SAINDOUX A 35c ETABLIT
UN RECORD

Saindoux. - Le prix est mon-
à 35e - un record. Les appro-
visionnements sont peu consi-
dérables par suite du fait que
presque toutes 'les salaisons
sont en position de vendre plus
de saindoux qu'ils peuvent se
procurer .pour l'exportation ou
encore à des prix plus élevés
que ceux demandés ici.

Nous-gotons:
Saindoux, pur-

Tierces, 400 Ibo, la lb . ... 0.35
Tinettes, 50 lbs,.la lb. .. .... 0,34J
Seaux, 20 lbo, la lb_.. ... 0.86
Morceaux, 1 lb, la lb 9 . . 061

HAUSSE DE lc SUR LA
GRAISSE VEGETALE

Graisse végétale. - Le prix
-de. la graisse végétale £ 'monté
de le la livre. Cette hausse est
due en grande partie au prix
élevé demandé.pour toutes les
graisses.

.Nous cotons:
Tierces, 400 lbs;- la- lb . . . . 0-.25
Tinettes, 50 lbo.....0.27J 0.28ï
Seaux, *20 Ibo, la lb. . .0.27J 0.28
Morceaux de 1 lb, la l.b.,. 9.39J 0.80

LA MARGARINE RESTE
-FERME

Magagrine.. - Il y a .eu un
commerce assez considérable
de margarine ces'.derxdères' se-
maines. *.Cela est, attribué par-
tieilementau prix élevé -di beur-
re. Les M ileures -qualités se
vendent-32e et 35o pour les blocs
de 1 livre et dana'certaines par-

irché de l'Alimentation
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ties de la ville et de la campagne
la demande semble augmenter.

Nous cotons:
Margarine-

Enveloppée, suivant qua-
lité, la lb . . . . . . 0.32 0.35

Tinettes, suivant la qua-
lité, la lb . . . . . . 0.30 0.32

LE BEURRE, LES OEJFS, LE
FROMAGE ET LE POISSON
LE BEURRE MONTE A 58e
Beurr.-Le prix du gros aux

détailleurs est monté à 58e et
cela est dû aux prix élevés de-
mandés à la campagne pour le
beurre. La semaine dernière plu-
sieurs chars ont été expédiés à
New-York pour l'exportation.

Nous cotons:
Beurre en moules-

Crèmerie, frais . . . . . . . . 0.58
Crèmerie, solides, frais .. 0.57
De ferme, en moules . ... o.0.48
De ferme, en tinettes, choix. . 0.47
LE FROMAGE MONTE DE 2c.

Fromage. - Le marché du
fromage accuse une augmenta-
tion de 2 cents par sulte du fait
que la Commission des produits
laitiers qui s'occupait depuis
deux ans de la règlementation
de l'exportation du beurre et du
fromage a été dissoute avec le
résultat que le , commerce est
maintenant ouvert aux particu-
liers comme avant la guerre.
Une vive concurrence pour les
approvisionnements a fait mon-
ter le marché, mais il est géné-
ralement admis que le prix élevé
payé à-Belleville la semaine der-
nière (30-30-3/6) ne peut per-
mettre la vente avec profits.

Nous coton's:
Gros, la lb .0...... ..... 30
Twins, la lb ...... .... 0.SO
Triplets, la lb.......... 0.80
Stilton, la lb. . . . . . . 0.80 0.32
Fancy, vieux, la lb . . . 0.29 0.32

LES OEUFS MONTENT DE 2c.
Oeufs.-Les arrivages d'oeufs

à Montréal la-semaine dernière
ont été de 21,094 caisses. Le
marché reste ferme et les com-
merçants paient en moyenne de
46c à 47c pour les oeufs et il y
a une bonne demande lbcale
pour l'exportation ainsi que
pour l'entreposage. La qualité
continue d'être très bonne, vu
que la température se maintient
fraîche.

Nous cotons:
Frais pondus ........... . 0.52
No 2 . . .. . . . . . . . . . . . .49
LA VENTE CON-TINUELLE

.TIENT FERMES LES PRIX
' DES VOLAIIEES

Valli. -- De grosses com-

mandes pour l'exportation ont
été remplies la semaine ' der-
nière, dit-on, pour les volailles.
Tout indique que ce commer-ee
va aller de l'avant d'ici quelque
temps du moins, et avec les
grosses expéditions qui sont
faites, les prix resteront fermes,
bien que d'.énormes trouées
soient faites dans les approvi-
sionnements. Il y a une bonne
demande locale. Les arrivages
de la campagne sont assez con-
sidérables.

Nous cotons:
Poulets, pour rôtir (3-5

lbs. . . . . . . . . . . 0.39 0.40
Poulets, pour rôtir (en-

graissés' au lait) . . . 0.44 0.45
Pour griller (3-4 lb. Pr.). 0.44 0.47
Lac Brome . . . . . . . 0.50 0.51
Jeunes domestiques . . . 0.43 0.44
Dindes (vieilles), la lb. ..... 0.50
Dindes (jeunes) . . ...... 0.50
Oies . . . . . . . . .. 0.2 0.33
Vieilles volailles (gros- .

ses) . . . . . . . . . .... 0.38
VIAIlleI volailles (peites) .... 0.84
LES PRIX DU POISSON A LA

BAISSE
Poisson. - Avec les arrivages

continuels du bord de la mer,
les prix ont une tendance à la
baisse. Les marchands de pois-
son s'attendent à une baisse des
prix' et l'on peut s'attendre à des
cotes favorables. Le poisson ar-
rivera bientôt des rivières et des
lacs, bien que l'on ne rapporte
qu'un petit mouvement de ces
endroits.

Nous cotons:
Poisson frais

Carpe, la lb. . . . . . . 0.08 0.09
Bullheads (préparées).. .0.12 0.15

- Gaspereaux, chacun ........ 0.04j
Haddock . . . . . . . . .... 0.07J
Flétan, Est-...-.. . -. 0.240.25
Flétan, Ouest .... . .. 0.21 0.22
Morun, tranchée . . . 0.10 0.11
Morue pour le marché. . 0.08 0.09
Carrelets . . . . . . . 0.07 0.08
Crevettes . . ... . .. . .... 0.35
Petit brochet (pike), la lb. 0.12 0.13
Homards vivants . . . ..... 0.35
Saumon (B.C.), la lb,

rouge . . . . . . . . 0.29 0.30
LE MARCHE DE L'ALIMEN-

TATION
MARCHE DE MONTREAL
Des changements de prix im-

portants ont été faits pour une
ou deux commodités et on si-
gnale quelques tendances lm-
portantes sur le marché. Les
mélasses ont été réduites de 5
cents par un' marchand, de gros
(jobber) et bien que ce ne'soit
là que le changement dédn, gan-
noncé -pour les mélasses, il est
admis qu'un marché nominal
prévaut. Le clou moulu a été
réduit et les épices en général

sont sur .une -basefacile. L'eau
de Javelle a baissé. Les légumes
verts ont été réduits, bien que
les tomates mûres se vendent
plus cher. Les nourritures d'a-
voine-sont àa-baIsse.
BEAUCOUP DE SUCRE, MAIs

PEU 'ETVENTES
Sucre. -,Il est évident qu'il y

aura beaucoup de sucre pour le
commerce si les achats ne sont
pas trop différés. Lorsque la sai-
sont des confdturea. arrive et que
la demande pOlir l'étranger aug-
mente, comme la chose arrivera
sûrement, .I n'y aura pas un
aussi gros surplus, -Les tendan-
ces sont totte' fermes et avec
les acheteurs. et-les marchands
de gros n'achetant que ce. dont
ils ont besoin, Il y a peu d'amé-
lioration dans le mouvement
des raffineries.

Nous cotons:
Les 100 livres

Atlantic, extra granulé . . . . 9.95
Acadia, extra granulé ..... 9.95
St. Lawrence, extra granulé. . 9.95
Canada, extra granulé ..... .9.95
Dominion cristal granulé . . . 9.95
Glacé, barils . . . . . . 10.15 10.30
Glacé (bottes de 25 liv.). 10.55 10.70
Glacé (bottes 50 livres). . 10.85 10.50
Glacé, 1 livre ...... . ..... 11.05
Jaune No 1 . . . . . . . 9.75 9.55
Jaune No 2 or . . . . . 9.45 9.55
Jaune No 3 . . . . . . . . 9.35 9.45
En poudre,-barils . . . . 10.05 10.20
En poudre 50s....... .10.15 10.50
En poudre 25s. . . . . . 10.35 10.60
Cubes et dés, 100 lbo. . . 10.55 10.65
Cubes, bottes de 50 lbs. . 10.65 10.75
Cubes, bottes 25 livres . 10.85 10.95
Cubes, paq. 2 lb. . . ..11.95 12.05
En morceaux Paris, barils . .. .0.55

100 lbo . . . . . . 10.65
"boites 60-lbs . . . 10.75

" bottes 35 lbs . . . 10.95
"i cartons 6 lbs . . . 11.70
11 "- cartons 2 lb . ... 12.45

Crystal Diamond, barils . . . . 10.55
" bottes 100 lb.. 10.65
" bottes 50 lbo.. 10.75
. bottes 26 -Ib.. 10.95

LES PECHES. PLUS RARES-
LES FRUITS EN CONSER-

VES EN BONNE
DEMANDE

Fruits enoonsrves.-Les de-
mandes -sont, plus ,fréquentes
pourles-approvisionnements, et
1l y, a une bo'ine -demande do-

rmestique surtout-pour les fruits
e en·conservs Le mouvement de

'exportation continue et Il n'est
pas questio;quele-marché soit
'terme sur presque toutes: les l-
,-gnes.i)ee avances sur certains
'fruits en conserves ne devraient
pas 4tonner.

Les marchand- de -gros com-
mencent à donner des prix pour
le homard en-boites et ces prix
seront plui élevés que -nmais

Vol. XXEI-No 20



LE PRIX COURANT, vendredi, 16 mai 1919.

si
Sa s

tom

est,

le.m

uPUEAX TOMÂTES

aveur délicieuse de

des; rouges mûres

iimée de tout

onde-

La qualité y entre
avant que l'éti.
quette soit mise

sur la boîte.

On y
un bon

ligne

Demandez-là à v

où écrive

Dominion Cd
Iff MI LTO]

gagne de tenir
stock de cette

populaire.

otre marchand de gros

z directement

tuners, Limited
N, CANADA.

-I

Vol. XXXH---No 20



LE PRIX COURANT, vendredi, 16 mai 1919. Vol. XXXI-No 20

* ï'ous qotons:
Pommes, 2%s. ds. z ... 1.66

go., dos .. .. .. .... 1.70
gal., dos. .-. .. 4.75 5.25

Blueberries, 2. .. .. .. .... 2.00
Groseilles, noires, 2à. dos. . . . "4.00

gallon,. dos. .. .. .. 18.00
Cerises rouges, des .. .. .. .. 2.76
Go.zseb'erries, 2s. dos. .. .. .. 2.75

.6 2s. (seaux). . . 2.80
Pêches, 20 onces, dos .. .. .... 2.50

No 2. .. .. .. ..... 2.76
2%..........840

Poires, 2os. .. .. .. ...... 2.70
2%@ .. .. .. . ..... 0
2s. (sirop clair) .. . . 1.90

Annanas (gratté et tranché) S. 4.00
Il 2%8. .. .. ... ...... 00

Pr.unes. Lombardie.. . 2.00 2.20
Relns-Caude, -ver-

tes, 2... .. .. .. 2.45
Reines-Claudes (sirop

clair) 2as.. .. .. .. 2.00
Framboises, 2as.. .. ... .. 3.50
Fraises, 2s. . .... .. . .. 4.20

l<EGUMÈS
Asperges (américaines ver-

tes), doz. 2%. .. .. ..... 0.48
4sperges Importées, 2%. 4.85 5.25
Fèves, Golden Wax .. 1.95 2.00
Fèves, Uefugee.......2.00
Betteraves. 2 liv.....1.40 1.42J
Blé-d'Inde (2s) .. .. .. . .. 2.10
Carottes (tranchées), 2s.. 1.45 1.75
Blé-d'Inde (en épie) gaI.. 7.25 7.50
Epinards, Se.. .%. .......... 00
Epinards Californie, 2s. .. . 2.25
Tomates, 1a.. .. .. .. ....Tomates, 2as.. .. . .......
Tomates, 2%s .. .. .. ..... 1.90

- Tomates, S. .. .. . .. . .. 1.95
Tomates, gallons .. .. ....... 00
Polo, standards. .. .. . .. 1.40
Pois, early Juné .. .. ..... 1.50
Pois, très fins, 20 oz. . . . 2.30 2.20
Pois. 2s., 20 os .. .. .. .. .. 1.45
Pommes de terre, Can. su-

crées, boites 2 l,.. .. .. .. 2.75
Olives (en barils, 49 gallons à

vin) gall. .. .. .. .. .. .. 1.85
SPECIALITES

Huile d'olive pure, espagnole
réputée,. 1 gall.. .. .. .... 4.60

Huile d'olive, %4 gallon . 6.00
Huile d'olive, 14 gallon . 5.25
Huile à salade (bidon de, 6

gaîl.), le gall. .. .. .. .... 2.65
SAUMON

Sock Eye, 48/1 . .. .. .. .. 4.45
Soclc Eye, e6/%s. . . .. . . . 2.50
Red Spring, 48/ls. , dos... 4.40
Red Sprlng, 98/%s. dos. ... 2.45
Red Cobaoe, 48/1a. dos.-. 3.60
Red Cohoes, 96/%s. dos. . 180
Pink (rose), 48/1s. dos. . 2.65
Pink (rose), 96/%s. dos. . .1.80.

White Spring, 48/lu. dos... 2.40
Chums blancs, 48/la. dos. - 2.15
Chums blancs, 96/%s. dos.. 1.15
Maquereau, 48/la, plate . . . 2.40
Harengs, 48/s. (sauce tolnate) 2.15
Harengs fumés, 48/is (sauce

tomate). .. ... . .... 215
Haddock, 48/%o. dos.....195
Haddock, 48/le. dos. .. .. ... 380
Clams, 48/14s. do. . .. .... 2.06
Hultrel, 24, 10 onces, dos: . 4.25.
Hultres, 24, 5 onces, dos. 2.55
Homuars 48/la. .. .. ..... 8.25
Crevettes, 48/4% onces .. 2.55
Crevettes, 24/8%.onces .-. 4.85
Sardines BrùswIck, caisse . .26
.Sardines canadiennes à l'huile'

d'olive .. .. . ... 10.00 à 20.00

Saumon de Gaspé (marque Nib--.
b.). caisse de,4 dos.. la dos. 2.25

Saumon du Labrador, plates. 1 lb. 3.60
Plchards, hante, 1 li. . 1.90 2.00
Whale Steak, plates, 1 liv.. 1.90
Sardines canadllenn, cabs

se. .. .. ........ 75 7.00
Sardines norvégiennes, la

caisse de 100 (%os.) . f2.00 20.06
Homards, 'À liv., dos. .. .. .... 25

%4 liv., la dos. . .60 8.75
1 lv.. hautes . . . 6.90 7.00
% liv., dos .. .. .... 6.00
1 Ilv., plates. .. .. .. 7.00

Sardines, mhrques cana-
diennes <selun qualité)
caisse . . . .. .. .7.00 16.50

Sardines françaises. .. .. .. 32.00
a5callops, 1 liv., dos:.. .. .. ... _26
Clams (rivière), 1 liv., dozs 1.90
LES FEVES SONT FERMES-

PAS TRES ACTIVES
Fèves. - Les marchés sont

encore très fermes et Il y a un
mouvement de saison, bien que
peu considérable. Les meilleur'es
qualités ne sonit pas aussi abon-
dantes, dit-on, que les variétés
communes, et Il est probable que
plusieurs stocks seront réduits
s1 l'exportation continue à aug-
menter.

Nous cotons:
Fèves canadiennes, triées

à la main, le boisseau . 4.20 4:50
Colombie-Anglaise . ... 4.50 5.00
Fèves brunes .ý .. ... 3.50 4.00
Japonaise . . i. ...... 4
Yeilow Eyes..........50
Rangoon, le boisseau . . 5.0 6.00
Lima, la livre .. .. .. .. 0.10 0.14
Kldney. .. .. .. .... 6.00 0.50
Pois blancs, à soupe, le

boisseau 3 .00 8.60
Pois spllt, nouvelle récolte

(98 livres). .. .. ...... .5.25-
Pois (bleu). .. .. *...0.08 0.09
Orge (mondé> le sac de

98 Ibs .. .. .. .. ........ 4.00
Orge (perlé) le sac de 98

lb.. .. ......... 00 5.5;0

LES NOIX PLUS RARES-LES
PEANUTS FERMES

Noix. - Les prix continuent
à s'affermir pour les meilleures
peanuts, et cela est attribué à
une demande très active de plu-
sieurs sources, et "au fait que les
producteurs sont trop occupés,
dans le moment, à écouler leurs
approvisionnements. On rap-
porte~ une rareté des meilleures
noix en écaille. Les tendances
générales sont décidément fer-
mes.

Nous cotons.:
Noix Carcassonne, la livre -0.25,

Amandes (écalées) . .. ... 0.47
Amandes .(.oiau) . .. .. ...... 70
Noix du Brésil (nouvelles) - 0.22
AVêliDesý (Barcelone>.....0.26

Peanuts (rbUes)-
Extra grosses, Bon Ton .. 0.181
Gevon .. .. . . .... .. 0.12
New Jumbo .. .. ....... 0.34
Grenobles.........0.32

LES MEILLEURS RIZ SONT
FERMES--BEAUCOUP DE

DE VENTES
Riz, tapioca,.- lie marché 1.,

<sol est plutôt ferme, et Il n'y a
pas un gros surplus, dit-on, pour
les riz de .prçmIêre. qualité. Le
mouvement -a continué a.ctif, et
les prix probablement seront
maintenus. Le tapioca reste
sans changement et la idemande
est celle de la saison.

Nous- cotons:
Ice Drips, JTapon (les 100 lb.). 11.25
Carolnne . . «.... .. .. 13.00 13.50
Siam .. . .... .. .. ... .. 8.00
Siam (fancy) .. .. ... 10.50 11.00
Rangoon "B". .. .. .... 8.50
Rangoon *'CC".. .. .. .. .... 8.10
Mandarin -.. .. 0.00
Tapioca, la l:(seed). .. .... 0.12
Sagan . . .. .. .. .. .. 0.12

LES FRUITS SECS PAS EN
GRANDE'DEMANDE

Fruits »es. -A l'exception
des pruneaux, Il n'y a pas eu de
gros mouvement dans les fruits
secs. [a demande ýa été bonne
pour les pruneaux,~ et 'bien que
certaines dimensions soient ra-
res, la distribution est assez
bonne. Il sembleriÉt qu'il y a
une tendance à l'affermissement
des prix pour la livraison de cet-
te saison, d'ici quelque temps.

Nous cotons:
Abricots-

Fancy .. .. .. .......... 0.30
Pommes (évaporées) . -. 0.17 0.181
Pèches (fancy). .. .. .. 0.22 0.25
12 onces par paquet . . . 0.20 0.22V

Poires-
Pelures--
Citron .. .. .. .......... 0.46
Lemon. .. .. .. ........ 0.40
Orange. .. .. .. .... 0.41 0.43
Pelures (nouveiles?-
Citron .. .. .. .. .... .. 0.36
Orange.. .. .. .... .. ... 0.37
citron .. .. .. .. .... .. 0.45
Tranchées mélangées (en'

cartons de 1 lb) la doz. -- 4.30
Raisins~-

En vrac, bites de 25 Ibs,
la lb...........0.17;

Sans pépins de Cal. en
cartons, 16 onces . . . 0.14J 0.15;

Epepiné de choix, 12 onces -loi.0
Epepiné fancy, paquets de

16 onces. .. .. . . .. 01 .1
EpepIné de choix, paquets

de 16 onces---------- .0.13 0.17
Sans'pepins, paquet de il

onces. .. .. ..... 0.11 0.11-1
Sans pépins, paquet de 15

onces-- -----------0.11 0.15
Sans pépins, bleached, 15

onces . . .. . .. **?...0.15

sans pepins (tancy). ..... 0.16
valence, choisi .*. ...... 0.15
Sultans (bleathed),"bottes

de 50Ibo.......0.16
suita"". boite de 25 lb....0.18

de 50Ibo.........0.16
Corinth, anc. emnpq., 15

onces............
Corinthe (grec> en vrac. .0.18
12 onces..........016
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AYANT LE TEMPS DES CHALEURS
THEMSSIN MESSw

PAIWDNEBL oWR
~U4Io MT

h$SENHEIM OA~

MOONTREA

TOUT EPICIER DEVRAIT SE PREMUNIR DE LA FAMEUSE

POUDRE MESSINA
QUI PERMET DE PREPARER LA PLUS DELICIEUSE DES BOISSONS ET LA PLUS

* HYGIENIQU'E.-

La Poudre Messina
vous sera demandée constamment cet été, car voilà plus de 45 ans qu'elle est employée et apprék
ciée par -vos clients. C'est en effet en 1874 que la marque de fabrique de la Poudre* MESSINA a
été obtenue par Rosenhelm et Jonas, et depuis ce temps, elle est devenue la grande favorite pour

_la prépîration. de la,«1 savoureuse Limonade.

Economique et Facile. à Employer
Le contenu d'une boite de poudre Messina. peut faire un demi-galloin de bonne limonade. Pour
préparer un bon rafralchlssement, faire dissoudre une à deux cuillerées à thé de cette poudre dans
un verre- d'eau; pas besoin de sucre.

PRENEZ EN SÊTOCK DES A PRESENT LA POUDRE MESSINA, POUR ETRE PRET A REPON-
DRE A LA pEMANDE DE CET ETE.

HENRI JONAS & CIE@
Maison fondée on 1870.

173-177 RUE SAINT-PAUL OUEST

En 6crivant aux ammnnceurs, mentionnez "Le Prix Courânt"-

MONTREAL.
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Bottes de 60 Ibs, looue . . 0.20
Figues, paqtu de 15 onces

(20 paqts)... ....
Figues, paqts de 7 onces

(50 paqte)..........
Figues, paqtu de 3 onces

(70 paqt) . .. . ... 3.70
Corinthe de Caîf. (1005e). 0.18
"Currants", Càlf., paqt. de

16 onces .. .. .. ... 0.20
Dattes Excelsior, la caisse

(36-10..) . . . .

Dattes Dromadaire '(36-10s)
Paquets seulement, Excel-

sior .. .. .. . . ......
Dattes Dromadaire.....

Prunes-
Californie (boites de 25 Ibo):

30-40s . .. .. .......

40-60as.. .. .. .. ... 0.19
50-605.........
60-70a. .. .. .. ........

70-80a (boite de 25 lb.).
80-909 .. .. .. . .......
90-1008 .. .. .. . ......
Bottes de 60 lbo, 80-90e...
90-100Os.-.-----
70-80a .. .. .
80-90e .. ..
90-100ec.. .. .

Orégon:
30-40s (25 lb.)
40-SOs (60 Ibs)
60-600 (50 lb.)
60-60a (25 lb.)
70-80 (25 Ibs)

0.28

3.50

3.50'

i.00
0.2

0.22

7.00
8.00

0.20
0.22

0.22
0.20
0.19
0.18
0.17
0.16a
0.14
0.141

.~0.14
0.17
0.16a

.~0.14

0.22
.~0.20
.~0.19
.~0.21
.~0.171

LU A LA BAIS-
SE-LES EPICES TRAN-

QUILLES
-Epices. - Il n'y a ou que de

petites ventes pour les diverses
épices, et les marchés sont tran-
quilles. Les changements de prix
sont apparemment Imminents
et un marchand de gros a réduit
ses prix cette semaine pour le
clou moulu de 75e à 45e la livre.

Nous cotons:
Alîspice .. . .... .... 0.20 0.22
Cassia .. .. .. ..... 0.32 0.35

Cannelle-
Rouleaux .. .. .. ......... 0.35
Pure moulue. .. .. ... 0.35 0.40
Clous ......... 0.60 0.60
Crème de tartre*(Îrançal-

se, pure)...... .. 09
Américaine (high test) .- 0.80 0.85
Gingembre .. .. .. ... 0.28 0.8
Gingembre (Cochin ou Ja-

malque... .. .. ...... 0.30
Macle.........0.80 1.00

- Epices m;élangées ; 0.30 0.32-
Muscade, entières... ...... 6o5
Muscade, moulue ..... 0.60 0.06

Poivre noir......... s3
Poivre blanc. .. .. ....... 0.45
Poivre (Cayenne) . . . . 0s .85.7
Epices à Warlnades -. ... 0.25 0.27
Paprika . ... ..... us65 on.7

-Turmerie........... 0.28 0.3
Acide tartarique, la lb. (en

cristaux ou en poudre).---1.30
Graine de cardemome, la

lb., ou vrac .. ...... 2.00
carvi (carrawaY) ho»l. no-

minal............ 0.80 0.90
Cannelle, Chine, la lb.....0.30
Cannelle, la IL...... .. 8
Graine de moutarde, en

vrac........0.35 0.40-
Graine de céleri, e*n vrac

(nom1na).......... 0.85 0.90

Noix de coco filamenteuse,
en seaux .. .. .. ... 0.21 0.23

Piment, entier .. .. ... 0.20 0.22
Pour les épices mises en carton,

ajoutez 3% cents par lb. et pour- les
épices en réceptacles de fer-blanc,
ajoutez 10c la livre.

LES MELASSES 1ONT BAISSE
DE 5c - LES SIROPS

FERMES
Mélasses, sirops. - Un nmar-

chand de gros abaiss le prix
de sa mélasse la semaine der-
nière. Cette réductiôn a été de
5 cents, et bien que les autres
maisons ne-disent pais avoir fait
des réductions, elles admettent
qu'il y a un marché ouvert.

Les sirops maintiennent leur
avance de la semaine dernière
et bien que les affaires soient li-
mitées, elles sont satisfaisantes.

Nous cotons:
MELASSES ET SIROPS

Sirop de blé-d'inde:-
Barils, environ 700 livres . . . 0.07J
% baril. .. .. ..... .. .. 0.08
Kega---------------------.o..osj0
Boites de 2 livres, caisse 2 doz.,

la caisse... .. .. .. ... 51
Boites de 5 livres, caisse 1 doz.,

la caisse . .. ... ...
Bottes de 10 livres, caisse %

doz., la caisse .. .. .. .. 6.45
Boites de 20 livres, caisse 'A4

*doz., à la caisse......5.40
2 galle., seau 25. liv., chaque .. 2.45
3 galle., seau 38% liv., chaque. 3.65
6 galls., seau 65 liv., chaque .- 5.90

Sirop de blé-'inde blanc:
Boites de 2 livres, 2 douz, à la-

caisse. .. .. ....... 5.65
Bottes de 5 livres, 1 dou.* à* la

caisse, la caisse-----------.6.25,-
Boites de 10 livres, %douz. à

la caisse, la caisse. .. .. 5.95
goltes de 20 livres, %douz. à

la caisse, la caisse. .. . .... 590ý
Sirop de canne (crystal Diamond)?

Bottes 2 livres, 2 douz., à la
caisse. .. .. .. .. . ... 7.00

%. barils, les 100 livres . . . . 10.00
Barils, les 100 livres--------- .9.'75
Glucose, caue 5 livres (caisse). 4.80

Mélasse de la Barbade - Pour l'nle
de Montréal-~

Puncheons. .. .. .. .. ... 1.03
Barils-------------------- . .1.06

%barils .. .. ...... .. .. 1.08
Mélasses Antigoa-

Puncheons-----------------0. (.95
Barils------------------.. . 04
LES, PRODUITS DE L'ERABLE

ELEVES--PEUVENT BAIS-
SER PLUS TARD

Produits de l'érable, miel.
Les derniers rapports des- cen-'
tres Producteurs de sirop et de

*sucre d'érable sont- à l'effet quil
y a eu une assez bonne récolte,.
bien qu'elle ne soit pas au-des-
sus de. la moyenne *ordinai
Cela veut dire, naturellement,
que les prix seront élevés, et que
les cultivateurs seront po#és à
ne pas départir tmMEGIqtement

de leur approvlionemit dans
le but de les vendre plus cher.

Le miel, -reste ferme et Il se
vend à la base maintenue Ici.

Nous cotons:.
Sirop d'érable-

Boites de 13%- lbr (chaeu-
ne) .. .. .. .. .... 2.10 2.25

Boites 10 livres, 6 à la caisse,
la caisse. .. .. .. . ... 15.10

Botte@ 5 lvres, 12 à la caisse,
la caisse .. .. .. .. .... 17.10

Bottes 2%~ livres, 24 à la cais-
se, le caisa........18.50

Sucre d'lérable (nominal) -. 0.25
iel clover:-

Comb (fancy) .... .. .. 0.30
00mb (No 1). .. .. .. ... 0.28
En boites. 60 livres .. .. .... 0.26
En seaux 30 livres. .. .. .... 0.27
En seaux 10 livres. .. .. .... 0.28
En seaux 6 livres .. .. .. .. 0.28
Miel Buckwheat - boites ou

barils. .. .. .. .... .. 0.22
LA RUSSIE PEUT ETRE UN

ACHETEUR DE THE
Thés. . Toutes les meilleu7

res qualités de thé ont une ten-
dance vers la -fermeté. Il est
rapporté que les premières ré-
coltee -des Japons seront très
chères et que tout probablement
le prix sem élevé pour les récol-
tes subséquentes. La Russie, dit
un gros empaqueteur de thés,
sera un facteur à considérer
dans la situationi, .mais un peu
plus tard. Si elle commence à
acheter, Il y aura un Immense
tonnage pour ce pay.~ Tout In-
dique que les prix seront fer-
mes. On ne se gène pas pour
dire que les gros stocks détenus
ici et ailleurs ont subi de gros-
ses ýtrouées et que maintenant
les détailleurs vont. se mettre à
acheter davantage. le mouve-
ment est très satisfaisant, dé-
clarent plusieurs marchands.

.Nou~s cotons:
P eko.,. Soucbiongs, la lb. .0.45 0.47
Pekoes, la lb.4. ..... 0.49 0.52
Orange Pekoes. .. ... 0.53 0.5

Thés Japon-
Choix...... .. .. .. .. 0.65 0.70
Barly Plcking---------- .0.53 0.58

lavas-:
Pekeos---------------. .0.39. 0.41
Orange Pekoeq .-.------. 0.44 0.47
Oran;g, Pekces brisé . . 0.41 0.43
Pett lots----------------...11.20

-Les qualités intérieures de thés bri-
sés peuvent être obtenues. des mar-
chands de gros sur demande. à -,des
prix raisonables.
PAS Dý CHANGEMENT DE

PRIX NOTABLE POUR
LE CAFE

Café, cacao.-La semaine «n'a
pas amené de'changement ap-
préciable, excepté que la situa-
tion paraît plus difficile tout le
teInps,ý en ,ce qui; concemneles
-appro«dsonuiements. Il -n'y a pas
de disposition à achetur.. deL la
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CALCULEZ
vous-même, M: l'épicier, combien de boîtes de fêves au lard de CLARK vous
pouvez vendre contre une seule que vous vendez portant une autre marque. Cal-
culez aussi combien plus de profits, vous pouvez réaliser en vendant les

Fêves au Lard de
CLARK

ui jouissent de la meilleure renommée et qui se vendent le plus au Canada.

111[es fêves au lard de Clark sont un produit de la meilleure qualité ; elles sont
nomiques et bien annoncées.

s.â sauveront le temps de votre commis et le vôtre. Elles vous donneront le
.virement le plus rapide.

•h. Clark; Limited
M O N T R E AL

Licence de la Commiss.o de. Vivres du Canada

Vol. XXXHWàïN'o.20, ý
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part de l'importateur, et le dé-
tailleur se contente d'acheter la
quantité dont il peut disposer.
Tout indique l'affermissement
des prix, et les prix élevés sont
encore en vigueur.

Le marché de cacao est très
stable et ferme.

Café, rôti-
Bogotas, la lb. . . . . . . 0.40 0.43
Jamalca, la lb. . . . . . . 0.34 0.87
Maracaibo, la lb. ..... 0.85 0.37J
Mocha (types) . . . . . . 0.38 0.42
Mexicain, la lb....... .0.38 0.40
Rio, la lb. . . . . . . . . 0.31 0.33
Santos, Bourdon, la lb. . . 0.86 0.38
Santos, la lb........ .0.35 0.37

Cacao-
Cacao en vrac, barils de

200 lb., la lb . . . . . .... 0.22
Cacao, barils de 100 lbs,

la lb. . . . . . . . . . . .... 0.23
Cacao, boites de 50 lb., la

lb. . . . . . . . . . . .. ... 0.24

LES MINOTERIES OCCUPEES
- LES MARCHES PLUS

FERMES
Farines. - Les marchés res-

tent très fermes, et Il y a eu
beaucoup d'activité de la part
des minoteries. La demande
pour les besoins domestiques et
ceux de l'exportation tiennent
les minoteries très occupées. On
assure, toutefois, que l'exporta-
tion de la farine va se continuer
d'ici encore quelque temps et
sur une base profitable pour les
moulins. Le ton est très solide,
surtout pour la farine de blé
d'hiver, laquelle, dans certains
quartiers, a subi une autre
hausse.-

Nous cotons:
Chars straight ou mixtes,

50,000 lbs, sur la vole, le ba-
ril, en (2) sace de jute, 98.
Ibs . . . . . . . . . . . . . 11.00

La lb. en (2) sacs. dé coton, 98
lbs. . . . . . . . . . . . 11.15.

Petits lots, le baril (2) sacs de
jute, 98 lbs. . ... . . . . . . 11.30

LE FOIN A $36 LA TONNE -
L'AVOINE A LA BAISSE -

L'ORGE A LA HAUSSE
Foin, avoine, orge. - Le prix

du foin a atteint un prix très
élevé. Les arrivages n'ont pas
été considérables, par suite de
la livraison pauvre de la campa-
gne, les chemins étant encore
en mauvais état. Il y a une bon-
ne demande, et les prix vont res-
ter probablement hauts, avec
une très petite livraison.

Les prix de l'avoine ont baissé
un peu cette semaine, bien que
les prix de l'orge ilent monté de
deux ou trois cents le boisseau.

Nous cotons:
Foin, paille, grain (prix du gros en

lots de char): ,
Bon, No 1, tànne de 2,000 lb 386.00
Bon, No 2 . . . . . . . . . 35.00
Bon, No 3 . . . . . . . . . 3.00
Paille . . . . . . . . . . . . 11.00

Avoines:
No 2 C. W. (34 lb.) . . . . 0.87
No 3 C. W. . . . . . . . . 0.84
Extra feed . . . . . . . . . 0.84
No 1 feed . . . . . . . . . . 0.83
No 2 feed . .. . . . ... 0.791

Orge:
No 3 extra . . . . . . . . . 1.25
No 3 . . . . . . . . . . . . . 1.24
No 2 . . . . . . . . .. . . . 1.27
Nota - Ces prix sont à l'élévateur

et en sacs. La mise en sac n'est pas i
comprise.

Le Marché de la
Ferronnerie

(Suite de la page 29.)
LE MARCHE DES LINGOTS

ENCORE TRES TRAN-
QUILLE

Lingots, métaux. - Le mar-
ché local est aussi tranquille
qu'il l'a été sur les divers lin-
gots. Le commerce se fait par
petits lots, et il n'y a pas de
changement de prix à noter cet-
te semaine.

Cuivre. - Rien de remarqua-
ble sur le marché local et ail-
leurs avec une petite demande,
le reste reste à 18c la live.

Fer-blanc. - L'intérêt susci-
té dans le commerce du fer-
blanc est qup l'on sait moins
que jamais ce qui va s'y produi-
re. Les restrictions peivent être
revisées ou au moins levées aux
Etats-Unis un peu plus tard, et
soit que cela signifie une avan-
ce ou un déclin des prix avec
des achats plus considérables, la
chose n'est pas claire. La base
locale reste encore à 56c la 11-
vre.

Plomb. - il y a eu une baisse
à New-York et le mouvement
n'y a pas été considérable. Les
prix Ici sont sans chazigement,
la base restant à 6½é la livre.

Antimoine. - Il ya sur 'le
marché local'un stock àudmsnt
pour répondre à la petite de-
mande et elle est fournie au
prix de 8 2c la livre.

Salpêtre. - Bien qu'il n'y ait
pas de changement local, la ten-
dance est vers la ,baisse aux
Etats-Unis. Le prix ici reste fer-
me à 8½c la livre.
. Aluminium.-De petites ven-
tes sont rapportées et le prix est
encore donné comme 38c la li-
vre.

Fer en ligots. - Avec sans
aucun changement dans la si-
tuation générale la base du prix
reste encore à $45 la tonne.

LES CLOUS SE VENDENT
BIEN

Clous et broche. - Il y a une
très bonne demande pour les
clous, indication que' la cons-
truction . n'est pas tout à fait
Inerte. La base des prix est fer-
me à $4.75 les 100 livres, ,avec
a même cote pour les clous dé-

coupés. Il y a une bonne yente
pour les diverses catégories de
broche; et la broche à clôture
est en bonne demande. Le prix
dela broche No 9 lisse reste à'

ès100' livres.

Tout le monde connaît, Tout le Monde achète

Demande
considérable

Avis aux
Commerçants

La Grippe Espagnole sévit encore. Garnissez donc vos stocks
d'eaux purgatives "RIGA"; elles constituent un préservatif
contre ce terrible fléau.

DIte-lo. à vos clients. Vndlb.lsur RMGA.

SOCIETE DES EAUX PURGATIVFS RIGA, 40 RUE PLESSIS, MONTREAL.

'i il Vente
assurée

Vol. XXXII-No 20
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DEMANDEZ ECHANTILLONS ET PRIX
BONNE VALEUR

CHARBONNEAU, LIMITEE
Manufacturiers de-Biscuits et Confiseries, Raffineurs de Sirop

330 RUE NICOLET, .

BON PROFIT

MONTREAL

En' écrivant Upx annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant".

Deux lignes de vente excellente
Beurre de Sucre à la Crème Biscuits Sodas "Crème de

de Charbonneau • Ferme" de Charbonneau

LE BALAI DAISY
fait par

THE PARKER BROOM CO.,
OTTAWA

est le meilleur balai qui se fasse

Le Meilleur Blé-d'Inde
Les Meilleurs Manches
La Meilleure Fabrication

$12.00 la douzaine
Livrés franco n'importe où

par lots de 6 douzaines.

Vol. XXXII-No 20
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PRIX CQURANTS

Dans la liste qui suit sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les lmlsons indiquées en ca.
ractères noirs, ont l'agence ou la représentation directe au Çanada ou que ces maisons manufacturent elle@-mèmeç. Les prix
Indiqués le sont d'après les derniers, renseignements fournis par les agents. représentants ou manufacturiers eux-mômes.

WALTER BAKER & CO., LTD.
Chocolat Premium, painà de %

livre et de 1% livre, boite de 12
onces, par livre .... ....... 0.87

Breakfast ,'Coco&,
bottes de 1-6, U~,
%, 1 et 5 lvreo.4il

Chocolat sucré6,
Caracas, % et

Jaffa&%de livre, bot-
tes de 6 livres0.35

Caracas Tabiets,
cartons de - c:
40 cartons par
boite, la boite.1.50

Caracas Tablets,
cartons de 6c,
20 cartons par
boite, 1 botte. .0.80

"Daracas Assortis,
?UADEMAUS 32 paquets par

botte, la botte. .1.40
Chocolat sucré, "DIamond", paint

de 1-16 de livre, bottes de 6
livres, la livre .... .... .... 0.80

Chocolat sucré C inquième, pains
de 1-5 de livre, bottes de 6

livres, la livre .. . ........ 0.29
Cacao Falcon (Pour soda chaud

et froid), bottes de 1, 4 et 10
livres, la livre .... .... .. .... 3
Les Prix ci-dessus sont F.O.B. Mont-

réal.

BRODIE & HARVIE, LIMITED
Farines préparées de Brodie. La doz.
"ýXXX (Etiquette rouge) paquets

de 3 livres.. .... ....... 2.00
Paquets de 6 livres.. .... ... 5.70

Superb, paquets de 8 livres . .2.80
Paquets de 6 livres ........ 5.0

Crescent-, paquets de 3 livres. ..2.85
Paquets de 6 livres ..... .... ,60

Buckwheat, paquets de 1% livrel .70
à livyres

- ilivres
Gr:ddle-Cake, paquets de 3 livres

Paquets de 5 livre@s.... ..-.
Pancake, paquets de 1% livre . .1.90
Avoine roulée Perfection, la dou-

zaine de paquets .... .... 8.00
Pancake, paquets de 1% livre.-

Les caisses contenant 12 paquets de
6 livres ou de 2 douzaines de 8 livres,

80 cents chaque.
La. pleine valeur est remboursée

pour caisses retournées complètes et
en bon état seulement.

Pour les cartons contenant % dou-
saine de paquets de 6 livres, ou 1 dou-
zaine de paquets de 8 Uivres, pas de
frais.

Conditions: argent tomptant.
MENAI.JONAS & CIE

Montrliai
PAtes Alimentaires "'Bertrand"

La lb.
Macaroni "Bertrand" ... Manquant
Vermicelle -
spaghetti -
Alphabets - .

Nouilles
Coquilles - ..

Petite& Pites
Extrait@ Culnaires "Jons" La& doz.
1 oz. Plates Triple Concentrél .00
2 or~ Carrées - - 2.30
4 os. - - - 4.00
8 os. - - - 7.50

16 oz. - - - 14.60
2 oz. Rondes Quintessences 2.40
2% os. - -2.70

5 oz. - -4.60

2 oz. - -1.90

8 os. - -8.00

8 oz. Carrées Quintessences 8.00
4 oz. Carrées Quintessences,

bouchons émeri .. . .5.00
8 oz. Carrées Quintessences,

bouchons émeri ... 9.00
2 oz. Anchor Concentré 1.20
4 os. - -2.15

8 os. - .60
16 oz. - -7.20

2 os. Golden Star "Double Force"0 .95
4 oz. - - - 1.75
8 oz. - - - 8.25

1l oz. - - - 6.75
2 os. Plates Solubles.....0.95
4 oz. - . ... 1.75
8 oz. - .. . .. 8.25

1l os. - - . . 57
1 oz. London.........0.65
2 os. -. . . .. 0.95

Extraits à la livre, de . .$1.25à$4.00
- au gallon, de .. 8.00ik24.00

Mémes prix pour les extraits de
tous truite.

__ I Le Pupitre qui
__remplit Une Double

Un pupitre. qui vous donne sur le dessus u n vaste espace pour le 0ravail-et en plus
- vous procure un cabinet, de classement "Personnalisé" OÙ vous pouvez mettre-

class6s -seIon vos besoins et prêts à toute nécessité, de consulttion-epairqu
jmandent une attention future.

- -Le Pupitre.. Efflclency d"'Offle $P.c&IitY" a été papiers "nécessaires à l'instant". papiers qui peu-
construit pour les hommes affaire qui ont besoin vent être utiles à toute heure du jour.
'd'un grand espace libre et commode pour penser. Si vous êtes intéressé à savoir comment le Pupitre
et qui ont à coulter-instantanément-l4eura pa- Efficiêflcy aide d'autres hommes afEairés L accom-
piers Importants. plir une Plus grosse Journêe de travaiL écrivez-, Aisi.dan lePuptreEffiieny, ierrenontent nous Pour recevoir un catalogue descriptif.
Aisdn ePpteEfcec,1wrnotet THE OFFICE 8PECIALTY MFG. (CO., Ltdl.,
lerldêtil-un dessus de bureau '«libre pour lace-

S to" et- un cabinet-classeur approprié pour les Buteau: 81 rue Saint-Pierre, MONTREAL

54,

=
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UIII

~~uslesdames l'ont erpo7 une fois, nul
autre se que le 8IFTO n'a de aces de ligurer
sur leurs tables.

I coule librement par tous les temps. C'est un
vrai sel &'un blano éclatant

Si votre marchand de gros ne peut vous O ournir, nous vous
prions de nous dorire, et nous vous adresserons promptement
listes de prix et Informations dtalle.

DOMINION SALT 00., Limited SARNIA, Canada
Manufacturiers et Exp6diteurs

LAIT

CARNATION
"Provenant de vaches bien nourries"

"ACHETEZ-LE CHEZ VOTRE
EPICIER'

Voilà ce que nous disons dans chacune de nos
annonces.

Chaque annonce du Lait Carnation comporte un

message important aux femmes du Canada:

... qu'elles devraient employer le Lait Carnation

pour tous les usages auxquels elles font servir actuel-
lement le lait ordinaire.

... qu'il offre moins de danger, qu'il est plus pur, plus
économique, plus commode, MEILLEUR que le lait
ordinaire.

Des milliers de gens savent déjà - des milliers
sauront - qu'ils peuVent acheter un approvisionne-
ment de lait pour une semaine ou pour un mois avec
leur commande d'articles d'épicerie.
Vendez-le à la caisse.

Le plus tôt vous aurez votre stock de Lait Carnation
et l'étalerez dans votre magasin, le plus vite vous
deviendrez le vendeur de lait de tous vos clients et
plus de profits vous réaliserez. La publicité du
Carnation envoie actuellement les acheteurs de lait

aux épiceries du Canada. Votre marchand de gros.-
tient en stock le Lait Carnation où vous pouvez

l'avoir directement de nous.

Notre bureau d'Aylmer vous enverra gratuitement une

copie de notre journal illustré "Carftation News", et
vous lui en faites la demande.

Nous avons une jolie carte d'étalage en français.
Nous vous e enverrons deux ou trois sur demande.

Nous avons également en français un livre de recettes
que nous pouvons fournir en petite quantité.

MOrNi Mi PWids Q.9 lie
AYLMER. Ont.

SEATTLE & CHICAGO, E.U.A.

Condenserles à Aylmer et à
Springfield, Ont.

Licences 14-96 et 14-97
de la Commission des Vivres

du Canada.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez ".e Prix Courant".

La. meilleure sorte de Savon

de buanderie. Le plus éco-

nomique au sens propre du

mot

The St. Croix Soap Mfg. Co.
ST-STEPHEN, N.-B.

Vol. XXXII-No 20
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Vernis à Chaussures. La dons.
Marque Froment,. manquant
marque JOBas, manquat
Vernis milta!re à l'épruve de l'el

Moutarde Française' UJ.nas La gr.
Pony a dos.Lacaas$18O0
Omanl 8 - -

Vedium 8:- -

Large 2 - - àun
NoI4Jars 1 - -w6Ituant
No 66 ars 1 - $8*8.80
No 66Jars 1- - 37.80.
Noil Jans 1- -mquant
No OS-Jars 1 - -manqunt

No 69 Jars 1 - -minquant

Moisse Juge 1 - mauquant
are, gao. 1 - i mnun

jarret, ik cal. i - -mnun

PL& Perfect seud, 1 dos.. - $83.00 par
gros".

Qrta Perect Soi, l doz., à $45.00 par
grosse.

Poudre Limonade "esn" os
Petites boites, à douzaines par caisse,

à 100la gross.
Grandes bottes, 8 douzanes par cais-

se, à $86A00 la grosse.
Sauce Worceatershlre . --..... 15.-00
"Perfection", 1 PL. h *15.00 la grosse,

8 douzaines par caisse.

-W. CLf+RK, LIMITED,

Montrbal
Corned Beef Compres . .34. 2.90
Oorned Beef Compressé .. l. 4.90
Corned Butf Compressé .. . 9.25
Corned Bee Compressé . Se. 84.75
corned! Beet Compressé . .14.
IRoaat Beef .- .. 3, 2.90
Rost.........la. 4 .80
Rost............l. 9.35
Roast........6. 34.7
Bceuf bouili......le. 4 .80
Boeuf bouilli........s. 9.35
B.,eut bouilli........s. 84.75
veau en gelée ........ %à'. 0.00
Veau en gelée .. ,. .. le. 0.00
Fèves au lard, Sauce Chili, éti, -

quette rouge-et Ioré,4dn
.~.plns hla caisse 'l douzane. .90

do 4 doumsl J& doîuslneý..25
do grosses bottes, e doInes,.
la douzaine ..i..80 j

do h la Végétane, avec sau-
ce tomates, býote de_42 lb...2.25

do au lut, truueur 1%1
sauce chuli la douialne. ... 0
Pieds de cochons sam os ..3..4.g0
Piegds-de ocozs 'sins os'.. ..28.9.90
B<>eUffum4 en trances, boites 4e

verre ..... r.. .... .. .. .'2.80
Langue, Jambon et paté de veau

Jambon et pité de veau .. %8. 1.2.35
Viindes en pote, épicée., bottes

en fer-blanc, .boeuf, Jambon,
langue, *'au, Cibier .. .. .. 9.0. 75

Viandes en pots, épicées, en fer-
blanc, boeuf, Jambon. langue,
veau. gibier ..... .. .. .. %1.40

Viandes eu pots, épicées, en ver-
re, poulet, Jambon, langue . .34.2.48

Langues....... ... ,
Langues........là.
Langues de boeuf, en bottese n
fer-blanc.......3s39

Langues de boeuf, en bottes on -
fer-blanc.........s.8.40

Langues de boeuf, on botites on
fer-blanc .. .. 3s.840

Langues de boeuf, on bottes en
fer-blanc...... ... s.17 .20

Langues on pots de verre -.. 'Langues-de boeuf, pote de ver-
re taille 13114.50

Langue de boeuf, pots de verre
. .28.19.70

Mince Meat en "tins" cachetées
hermétiquement.....

Mince Meat.... .. is 2.90
Mince Meat--------2s. 4.00
Mince Meat .... .... .. .. 5.12.90-

En sceaux de 25 livres . - -0.15

En cuves........0.15
sous verre....... .;5

CANADIAN BOILED DINNER

la..............40
2..............90

-mince Meat-

KETCHUP AUX TOMATES

Bouteilles de. 8 onces----2.20
Boutelrs' de 12 onces .... ... 2.75
Bouteilles de .16 onces'....3.40

BEURRE DE PEANUT

Beurre do Peanut - . 391. 40
Beurre de.Peanut.....%a1. 1..90

PRODUITS DE CLARK

-Beurre de Pea.nut 1..... 2.30
Seaux, 24 livres......0.23
Seaux, 12 livrei . -.. .24

.,... ,~. -Beaux, livre.......0.26
Clrlo]uld.-Bef Cordial, bôu-

'Wu.*m euw teille,<iins de M0 oWces, i douzaie.

oetfmonhohes, Pots en -lrI <lýBé odabù
verre.............341.80 teilles de 10 omaces. douzaine

Bo3euf fumé ou tranches,.pots ona aislie50

Fèves au lard. .'î,ce tomate. éti-
quette bleue. 4 douzaines, à h
caisse, la douzaine mad. .ag
do 4 douz." la douzaine 9. . .25
do 2 douz:, la douzaine - 2g. 2 1 0

FEVES AU LARD
- ltique'te rose, caisse de 4 dou.

zaines, la douzaine-------- .. 0.85
do 4 douz, h la caisse, douz. 1.15
do 2 dous., h la caisse, douz. 1.95
do grosses boites s., 1 douz-

ane. la douzaine .. ...... 00
do grosses bottes, 12a., 3
douzaine, la douzaine.....18.00

Pork and Bean*, Tomato, 131% 1.90
Pork and Beans, p>ln, 1%1- 1.65
Veau en geUe--------0.00
Rachis de Corned Beef %s - 1. 1.90
Hachis de Corned Beef ..- 1. 3.90
Hachis de çorned Beef 29. 5.90
Bre'ateak et oigucas .... 31. 2.90
Beefsteak et oignons,--- 19. 4.90
-re3fsteak et oignons ... 29. 8.90
Saucisse de Cambridge -- . . 4.40
Saucisse de Cambridge -.- 29. 8.40

KLIM

Petites bottes, 48 d'%4 de livre, la
calme -- - - -5.SS

.Bottes de famille, 24 d'l livre, la
caisse.........8.40

Bottes d'HOel, 6 de 10 livres, la
ca'se........ .. 18.75

L. CHAPUT, FILS &CIE, LTEE,
Montréal

P R iMUS"
Thé Noir Ceyi.and et Indien

Etiquette Rouge, paquets de 1 liv.,
c-s 30 livres, la livre .. .... 0.58

Etiquette Rouge, paquets de 31
lvre, c-e 30 livres, la livre . .0.53

.Etiquette Rouge, paquets 'À livre,
c-s 291À livres, la livre--..--060

Etiqiuette Argent, paquet de 1 liv.,
csa 30 -livres, la livre.------0.6'i

Etiquette Argent, paquets de %1
livre, c-s 80 livres, la livre - .0.65

Etiquette Argent, paquets de 14
livre, c-s 293À livres, la livre - .0 67

"PR I M US8
T'>é Vert, Naturel, non coloré

Etiquette 1touge, paquets de 1 liv..
-ce, 30 livres, la livre------ .0.58

Etiquette Rouge, paquets de 31
livr, c-s 80 livres, la livre .- 0 -59

Etiquette Ronge, paquets de 14
livre, c-s 2934t livres, la livre .- 0 -60

EtIquette Argent, paquets de 1 liv..
c-s, 30 livres, la livre------ .0.65

EtIquette Argent pauets do %1
.livre, c-s 80 livres, la livre .. . .0.65

Etiquette Argent,' paquets de 14
livres, c-s 2034 livres, la. Uivre .-. 0.67

C HURCH à DWIGHT

Cow Brand Baking Soda

Empaqueté coni-

Vaisses de 96
mauets de

AMI M cents .3.45
Calas-6 -80-paquets de 1livre. 3.45

tise de 12- paquets de % livre. 3. 65
'aS'sQe 0pamuets de 1ilivre.
-Et de< -paquets 'Mélangés, 31 lb.3 -55
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En doevaiynt'aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant".

Recommandez la Soda "Cow
Brand" à la Ménagère

que -ce soit une ménagère depuis nombre
de lunes cu de quelqueslunes seulement.
elle appréciera la qualité fiable absolue
de ce fameux soda. Il est pur, de grande
force et est le grand -favori des cuisinières
partout.

E@Magasissemes-Vetre marchand de gros en a.

CHURCH & DWIGHr
LIMITED

Manufacturiers

MONTREAL

Manufacturiers
Nous désirons des agences pour des

PRODUITS
ALIMENTA IRES

POUR LA PROVINCE DE QUEBEC

l8 as iupérieso

BA NQUEBRS :

La banque

ROYALE

et la banque
PROVINCIAL E

Euies poe informations.

NAP. MORRISSETTE
18 Place Jacquet Cartier

MONTRBAL.

Vol. XXXII-No 20



LE PRIX COURANT,- vendredi, 16 mai 19'

E. W. GILLETT GO., LTD.

Liste de prix revisis

* AVIS-il. Leës prix o.
tis dans cette ldot
sont pour marcbandl
ses aum pointa &e dis-
tribution de grou dans
Ontario et Q.dbeo, wi-
o.ept4 là où dus listes
spéciaes de prix ile-
vys soat sn vigueur, et
Ils sont sujets k varier
man avis.

Leain en Ta bletts
"oRoyal"-

Caisse Se paquets, k la caisse ..1.70

- Poudre àPite

la dons.
àOdous. de à o&..8

, 'tdous.de 4 ol85
4Idon& de & o&1.8

-4dotm.de 8 os..
'4 dou, de 1l o&2.90
-# deus deslàos8.00
4 dons. de 1 lb.70
2 dons. de 1lb2. 8

3dous. de 6lbsll.10
dons. d Sos 10.40

1 dom.dels 12 à la
idonLdellaos. m ce

Remise spéciale de 5% accordée su
-km commandes de 5 caisses et Plus
de la Poudre à Pète "Magio".

LESSIVE
PARFUMER DE

- ' OILLETT~
La caisse

4 des. àla calmse& -85
3calsse .. . .6.76
& caisses ou plusS. 70

No 2. caisse 40 Pa-
quets de 1 lb.4.80

5 caisse .. . .4.16"#oCI No 6. caisse 100 Pa-
quota de 10 os.

... . .. 5.40

de supirisur de

Caques de 100 lin«e,
par caque . .5.70

Bails de M0 livres, par baril* . .16.-10

Crème de Tartre UWHllft»

'lb. pqts papier, la dos.
(4 dos. à la caisse3.566
31 b. pqts de papier (4
dos. à. la caisse) . .6-50
3lb. Caisse avec couver-
cle vissé (4 dos. à la
cauïse).....7%

Par caisse
à douC& pqts lb. Aots. .704 dons. pqts14 lb. Asji. .70

5 Ibo nadstres carrées (31 dous.
la lb.- dans la caisse.. .1. 18

l01bacasae en bois.... .. 1.10
25 Ibnseaux en bols......1.10.

100 Ib. on barillets (baril ou plus) 1. 07

19. VOL. XX[l-No 20

Nouveaux paix du Soda CauaatIque de

Pranco dans
Québec et Ontro

La livre
Seaux en bois, 25 livres.....0.12y,
Seaux en bois, 50 livres. .. 01
Calses enbos,60 livres...0x
Cuistres, 6 livres.....
Oanlstreu, 10 livres. ... 0.3
Barils on tu. 100 livres. .. i4
Barils, 40lve .~ .. .. 0

PARt au coa"d
Calbe assortSIe, conteunant 4 douz. 5. 4
Citron caisse deo2 douz... .. 2.70
Orangecaisse de 1 d.ons:.. .. 2.70
framboise caisse de ý douz. . .2.70
Fraises, calsse de 3 doux. ..... 2.70
Chocolat, cailse de 2 donzt . .2.70
Cerise, cailse de à doux....:70
Vanille, caisse de à doux....2.70

Poids, 8 livres par caisse. Tarif de
trot lime Ci""s.
POUDRÉS DE CREME A LA GLACE

JELLO0
Fites au Canada

Caisse assortie, contenant à doz2o
Cbocolat, caisse de 2 douz. ... 2.70
Vanille, caisme bd ons.....2.70
Fraisealse de 2dons... .. 2.70
Citron, caissede 2 dons.....2.70
ams estende, caise de à doux. .. 2.70

Poids, il livre. à la caisse. Tarit de
fret 2ème classe

Stô ck de Saison
Le stock s'écoule vite, principalement quand il

s'adapte aux besoins de la saison, et cela donne à
entendre des profits.

Le printemps est le temps pour vendre des arti-
cles de nettoyage--une quantité de chaque sorte.

La ligne <Tomestl" est complèteg Elle com-
prend tous es nettoyeurs bien connui . Po ur l'auto:
dleanall" Apprêt pour carrosserie diAuto; "gRe-nu-
ail" Apprêt pour capote d'auto, Cire 1 Auto. Pour
la maison: Polis "Ideal pour Argenterie, Polis à
Mét al "Klondlke", Polis à chaussures "Gold Ljeaf"
et "«Staon"p.

Commandez votre stock de nettoyeurs "Domes-
tic" à votre fournisseur en gros ou à nous directe-

ment. Ligne complète. Stock de Saison.

Doméstic Secialt yCo.,
rHAmiLroN,' CANAbA.

LES

"Cafés Duffy
sont reconnus pour leur puret6 et leur

En boîtés de 5 lbs à
50 lbse

aussi

emeaquàetage extra en
camstresde Y2 Ibet ilb~

PRIX SPECIAUX. POUR
LE COMMERCE -

Je -J DUFFY & CIE,
117 RUE ST.PAUL OUEST, MONTREAL

Manufacturleft de la Poudre à Pite

COOK'S FAVORITE
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HYGIENIQUES-S ANS ODEUR-RESISTANTS
Voilà en peu de mots ce qui caractérise les articles en fibre durcie d'Eddy.

A LA MAISON-SUR LA FERME-PARTOUT.
Les attficle. en libre durcie d'Eddy sont utiles partout et on les aime. Le marchand qui tient cette ligne n'a pas
besoin d'avoir recours à beaucoup d'arguments de vente. Elle se vend tout seule. Son apparence môme dénote
la propreté. )foulée, pressée et cuite, la surface de ces articles, reluisante comme du verre, saute aux yeux de vos
clients. Ils voient tout de suite que ni la poussière ni la galeté ne peuvedt s'y loger, pour la bonne raison qu'il n'y
a pus de crevasses ni fentes oùi elles poutraient s'accufiluler.

LES-ARTICLES EN FIBRE DURCIE D'EDDY
se vendent durant toutes les saisons de l'année. Le plus vite vous en aurez en stock, le plus vite vous en vendrez.
Préparez-vous pour lé gros commerce de l'été.
Aywez n magasin quand on vous les demandera.

THE ~e Be ]EDDY Go:, LIMITED
HULL, Canada.

SIAN WAYHUiCBINS LIMIIED
IMPORTATEURS CENERAUX

THÉS CAFES
Nous avons quelques occasions spéciales à offrir en fait de thés de Ceylan,
des Indes, de Java et du Japon, pris dans notre stock frais et nouveau et
choisi spécialement par des experts ayant une expérience de plus de .20 ans.

Si vous'avez besoin de thé n'oubliez pas de demander nos prix. Ecrivez-nout.
18. RUE ST-ALEXIS, - -- Montréal.

Victoria Paper Montrez-vous

& Twne C., ~VOUS CONSTATEREZ QUE
ILimited '. LE SIROP DE GOUDRON

et à
L ~ ~ ' L'HUILE de FOIE de MORUE

Mlanufacturiers et vendeurs en gros d
MATHIEUde, Papier d'emballage, papier de

- se vend aussi faiement que
toilette, tissus, ficelles, imprimés, vous pourriez le désirer aveccartons,- sac -eppirunsélai remède -du genre.

cartnssac depapir e- seclli.Il y a toujours une bonne

tés de papier de toutes'sortes; demande pour, la igne Ma-
thieu. Et un bon profiti aussi.
Essayez-en un petit étalage.

318-38reý Notre-Dauie Ouest,
MONTREÂIL La CIEI J L. MATHIEU

Propriétaires

SYDMER W. EWING, Gérant
SHERBROOKE QUEBEC

- En' écrivant %âx.«nnonceurs, mentionnet "Le Prix Courant".- .
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BAKERS COCOA -
BAKERS CHOCOLATE

-Procurent de
bons clients et

les oliervent
Ce sont lu produits sur
lesquels on peut le plu
oompter, vendu avec
'une- garanti. réelle de
put et-de qulté su-

prur;préparée en
contorjnité avec le lois des pro-
duits alimentairs Pur; .1is se ven-
dent couramment et saltren11t Un
rapide écoulement de stock.

WALKER BAKEÉR & Con, Ltde
Montri, Canada
Dorchester, Mass.

Fondée su 1730
License de la Commission dus Vivrus

* du Cana&a No 11430

Spécialé de Manches
Nos manches mt Lata de bois dej~
muère qualité de seconde pouse M
à l'air, pour Flous. Radis. Ukmau de
FaT et OrdiaIre Qité, Fo.me
et Il.t pfbl. D u out' bell
arene.s vendent bien et durent
St. Marys Wood Sp.oIaIty Go., Ltd.

St. Marys4 Ont., Canada

Exigez cette
Marque
Pour avoir ce qu'iL y
a de mieux en fait de

Saucisses au porc frais
Frankfurt

Jambon Pr«Ms
Saucissons de Boulogne

saucisson$sSpéciaux
Régulier et à l'ail

COTE & LAPOINTE

rus Adam, MAISONNEUVE

Volaille Vivante, Oeufs Frais
Pondus et Plume

Demandés par
PK POULIN & CIE

MARCHE BON&ECOURS, Montréal
Remises P adeComislna

.Demandez les prix par lettre.

il

FMrnu Piàpvéé
de tiýto

Avons. Roulé..
UPerfection"

Lieemofis81
La «trl«ëdu lv ayat e

oordi leS liOOO el-deplis Eu pi-
Conne se trouvent- Wlensrou-
mie Pour la vente aespdl.

Mouital. '~phMain 436

HOTIrEL VIC0TO0RI1A
K. 1FONTAINU, I'roprtétare

COTE aU PALAIS
Plan Amireain, su Pom et

4.0par'jour.

Arthur -Brodeur
MANUFrACTURIER

D'EAUX GXAZÉUSES
8p6olalItés:
fron Brew Cidre Champage
Ginger Ale Cidre de Pom
Crea Sodfa rau Minérale
Lemon Sour Fraie
Che"r Creajn Oag
Champagne Kola Sihn Etc.
35 rue Frontq nac, TELEPUONE

E. BEAUCHAMP, Enr.
SAINT-LAMET, QUE.

spdciautd: - Gommes & màlcber de
toutes sortes; Chocolats. en barres et
& la livre ou on gros.. Pepe Mint et
Live savers.

Loi (ACOMBE

Déposants Employeurs
Valjre Biais.......G. T. R.
R. Bellefeuille. .......

.Montreal Coal and Dock
Patric'k Mooney. ......

. .- United- 8hoe Co. of Canada
Jois. Brown .. La Cité de Montréal.
Thomias Stathapoulos. ....

.. The Windsor Hôtel Co., Mont.
Arthur Lahais .. M......

Pranoisz Désautels.. . .

.. Raoul Therrien, V. St-Lambert
Edouard Turgeon-.. H. C. Pigeon Co.
Lorenzo Lecompte........

...... Dominion TextileC.
Albert Doody .... ... Stewart CO.
Godfroi Leblanc ... ý.. ..... *....... Prudential Lire As.
Onésime Véronnean .. Mt. Lefebvre
Donat Bourassa. ......

Mont.-StLambert, Counties RY.
Geo. Dupuis .. ..- Mont. Loc.- Works
Amédée Ladurantaye ... C. Labelle
Léon Joly .... ..... Arth. Richard
Gustave Hébert. . Bell Cailleries
J. R. Hurtdau .. V. Montréal-Nord
Jou. R. Sénécal
Hanorlus -PU&-........

.~L&C1ýU due P. R. 8hopý Atme

P. IL Carlo .. Guarantee Pure Milk
Jamei-Dillon .... Can. Con. Rubber
Adélàrd Ethier .... ........

1 .Gillette Satety Rasor of Canada
Albert Rotta .. Théàtre Maisonneuvo
3as..- St.Amour . .M. R. Jones
Jos. Durand U-LaCité do Montréal
Emnest Dubé ,. -. Mont: Tramways
Jo.Aldéric Bieason .. Arm. Fournier
Cesar Landie . .. M. L. H & P. Ca.
Latuter, Aldé;lo . T. Do mphousse
.Bush, Gustave- . *.. ..

... Thon,. Davidson Mfg. Ca.
Artiur Papineau .. Ledoixi, Jennlng
J. C. Prétbntaine .. Mont. Tramways
Aldérlo Labelle F rancis Boucher
Jas. Marenger .. Commis. du Hftvre
Niain X Deeb. Canada Lite As. Co.
Joli. Rochu .. .. 'mardon Shoe' Co.
Aubetin.~ J.-. ....... J. Elle
IL Bellefefflle . .White Star Lino
Eddy MoKay.....vila Désiutels
Bd. P.-X. Latour .... Herald Press
L. A. Lapointe -.- ommis. duHAvre
Ovide Sansoucy . .... .... ....

... Goodyear -Tire & Rubber Ca.
Doody,'Albert... ... Stuart Co.
Langevin, Jos. Staiit.....

.~J. S. Langevin
VIitôr Piler ....... ....

.*.RubIn Rod Flur Mile
'ILPatrie-.......

Rugène Lenoblet -du Pleussi
.~Commission du Port

Jules Lapierre ... Dominion Glass
Edotard.Lafieur .' rs. B. -Mattbys
Art.. Lavaflée .. La Cie Nortbern Ry.
Rocli Piché ... ... Marck Wolf
Jooi. Pigeon . .~.Boire & Frère
J. C. Sauvage ... .Vallières Ltée
L.. Rocbeleau.......

..ý-.. .Céntral Vier'mont Ry. Cao.
John L. Trenholme .. .. .. ....

.O 
*-Cn. Allio Co., Ltd.

Urgel Rager .. La Cité de Montréal
Louis Archambault . . M. Hamelin
.Bonny Braunstein. ..... . .Car
EL Arsenait... .. ... Jas. Rhéaume
SilvIo CÔté .... ... Cité de *Montréal
J. A. Bourbonnais. .....

... .Dame J. A. Bourbonnais
Amsène Marchessault .. .... ....

-....- Ville *de Montréal-Est
Zénon Robitaille.... ......

. .Canada Car & FoundY, Ltd.
Edouard Moineàu.......

..-i.. -Christie Brown & Ca.
ýBenjamin LeBrun .. St-Pierre Sellier
Hormisdas Dravellne .. M. S. R. Ca.
Adélard Fournel .. .... M. S. R. Co.
Flavin Watters .. Dom. Carrnage Ltd.
Godirol Leboeuf-.. Cité de Montréal
J. X.Leduc.. .-

,. . Merôp1lt~ -Lfs na.Ca.
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LA CONSTRUCTION
. itNVILLE

Salle de pool, aUées de quilles et
restaurant, 9$,060, pour Wlfrid Thi-
vilerge, Ville Lauson, LAvis.

CAP DE LA MADELEINE
Résidence de *5,000, pour S. Dar-

gis, Pont St-Maurice. On achètera de
l'épinette, des garnitures électriques
et de la quincaillerie.-

Logements de $6,000, pour Siméon
Lacroix. -Le travail ser fait à la
Journée. Le propriétaire sera sur le
marché pour 70 saça de ciment, de la
chaux et du sable,'des olots de 1"-6".

Logen;ents dé $8,000, au Pont St-
Maurice, pour Adélard. Lapointe, 154
rue 8t-Philippe, troIs-RIvières. Le
propriétaire est sur le; marché pour
15,000 briques, de la plomberie, de la
quincaillerie, e& 5,000 pieds d'épinet-
te B. M. 1".

Logenients de $3,000, pour Siméon
Lacroix. Le propriétaire sera sur le
marché pour 70 sacs de ciment, -de la
chaux et du sable, des clous de 1"-6",
du papier huilé, des liortes et chssis,
bains, éviers, garnitures électriques.

Logements de $8,000, -podr Siméon
Lacroix. Le propriétaire est' sur le
marché pour de l'épinette de 1", de
la tôle galvanisée et des garnitures
électriques.

Logements de $6,000, pour Siméon
Lacroix. Travail à la journée. Le pro-
priétaire. est sur le marché pour 70
sacs de ciment, de la chaux, du sable,
des' clous de 1"-6", de l'épinette, des
portes et chassis, bains, éviers, bas-
sins, garnitures électriques, tôle gal-
vanisée et quantité de pierre concas-
sée.

CHICOUTIMI
Eglise de $175,000. Curé, Rév., AI-

mas Larouche. Architectes: Oscar
Beaule et Alfred Lamontagne, 21 rue
d'Aiguillon, Québec.

Résidence de $15,000, pour Elzéar
Lévesque. Architecte: AIL Lamonta-
gne. Le travail sera fait à la journée.

DONNACONA
Magasin et édifice à bureaux,

d'environ $15,000, pour Déliale &
Floyd. Les soumiilons seront 'de-
mandées vers le 15 juin. Construction
en brique. 2 étages et sous-sol.

BOUGHTON EST
Ecole pour la Commission Scolaire.

Secrétaire,. W. Lafrance.
GRAND'MERE

Salle du finissage de $30,000, pour
la Laréntilde Co.; Ltd.

2 élévateurs inclinés de $10,000,
pour, la Laurentid Co., Ltd. Seront
construits quand la-salle du finissage
sera terminée. Marcheront à l'électri-
cité.

MONTREAL
Edifice des Douanes,,$100,000, pour

le compte du ministère. des Travaux
Publics, Ottawa. Entrepreneurs: -Pe-
ter Lyall & Sons, Ltd., 120 rat Saint-
Jacques.

Résidence de ;4,000, angle de Yave-
nue Laurier et de la rue Bréboeuf,
Pour W. '. Fox, 690.avenu§ Laurier
Est. Le travail 'sera fait à la journée.

Modifications et répa-ations à la
résidence, 928 avenue Coloniale ($1,-
600), pour A. Ousllette, 928 avenue-
Coloniale.- Le travail sera fait à la
journée et on achètera des mgtriaux.

Ecurie et entrepôt de $26,000, an-
gle des avenues Western et Pru-
d'homme, Notre-Dame de Graces,
pour Dent Harrison, 328 avenue Prin-
ce Albert.

Résidence (2 familles), 83,500, sur
l'avenue Orléans, pour A. Lacroix,
2121 avenue Orléans. Le propriétaire
fera le travail à la journée et achète-
ra des matériaux.

Résidence de $4,000, pour 2 famil-
les, sur la rue Valois ,pour Jos. Beau-
lieu, 2112 rue Charlemagne. Le pro-
priétaire achètera des matériaux.
Travail à la journée.

Modifications à l'édifice "Work-
man", $11,000, sur la rue Sainte-Ca-
therine Ouest, pour Mark Workman,
855 rue Sherbrooke Ouest.

Résidence de $4,000, sur la rue
Christophe Colomb, pour J. B. Lau-
rent, 2215, 1ère Avenue, Hochelaga.
Travail à la journée.

2 résidence (2 familles), $3,600
chacune, sur l'avenue Marcile, Notre-
Dame de Grâces, pour Z. Trudeau,
283 avenue Northcliffe.

Résidence de $5,000 sur l'avenue
Monkland, Notre-Dame -de Graces,
pour D. B. Hodge, St-Laurent, Qué.
Le propriétaire est. sur le marché
pour du matériel et le travail sera
fait à la journée.

Résidence de $9,000, sur l'avenue
Prud'homme, Notre-Dame de Graces,
pour SteMarie & Connolly, 352 ave-
nue Lonsdowne.

Décorations intérieures d'un maga-
sin, $10,000, au No 271 rue Sainte-
Catherine Est, pour J. Seves. Tra-
vail fait à la journée,

Réparaeions à un magasin, $8,000,
272 rue Saint-Denis, pour la Cie Mé-
dicale Moro, 272 rue 'St-Denis.

Ecole de $3,000, sur l'avenue Papi-
neau, pour A. Shapiro, 1446 rue Gar-
nier. On achètera de la brique, du
bois, une fournaise, de la plomberie,
de la quincaillerie et pupitres.

Ecole St-Edouard, $100,000, rues St-
Denis et Beaubien, pour les Commis-

' saires Scolaires Catholiques, 87 rue
Ste-Catherine Ôuest. Sec.-trés., N. La-
fontaine.

Garage de $10,000, dans la ruelle,
en arrière de la rue Cathcart, pour la
succession John Pratt, édifice Duluth.

Garage public, $12,00, rue. du Champ
de Mars, pour Amédée Meunier, 67
rue Cherrier. Architecte: Roch Mont-
briand, 230 rue Saint-André. Travail
à la journée, et on achètera tous les
matériaux nécessaires.
, OUTREMONT
Résidence, de $8,000, sur l'avenue

Bloomfield, pour P. P. Boiléau, 70 rue
St-Viateur. Travail à la journée et sur
le-mnarché pour les matériaux.

POINTE AU PIC
Gare de $10,000, pour Pointe-au-

Pic (Murray Bay), pour le Quebec
Saguenay Ry., édifice Quebec Ry., rue
8t-Joseph, Québec.

QUEBEC
Additions au "Chiteau Frontenac",

$160,000, pour le compte du C. P. R.,
bureau-chef & Montréal. Des soumis-
sions seront bientôt demandées.

Fabrique de chaussures dé $85,000,
'*ur la rue de la Couronne, pour Du-

chaine & Perkins, rue de la Couron-
ne.

Résidence de $10,OQO, pour E. A.
Tremblay, 253 Grande Allée. Travail
à la journée.

CHUTES SHAWINIGAN
Magasin et résidence de $10,000, 59

avenue de la Station, pour C. F.
Fontaine. Architecte: Jules Caron, .69
rue St-François-Xavier, Trois-Riviè-
res. -

Magasin et résidence de $10,000,
55 avenue de la Station, pour Tan-
crède Poirier, 55 avenue de la Sta-
tion.

SAINT-BONIFACE, Qui,
Fabrique de tabac de $10,000, pour

J. H. Bolsvert, Shawinigan-Falls.
SHAWINIGAN-FALLS

Fabrique de fromake de $10,000,
rue du Coton, pour J. B. Trudel. Tra-
vail fait à la journée.

STE-FOYE
Addition à une résidence et écurie,

$2,500, pour P. Rochefort. Travail fait
à la journée.

STE-GENEVIEVE
Additions une résidence, 15,000,

pour Jo,. Robitaille. -
8T-JOSEPH DE KAMOURASKA
Eglise paroissiale. Curé: J. Valère

Roy, St-André de Kamouraska. Archi-
tecte: J. S. Bergeron, 103 rue St.Jean,
Québec.

ST-STANISLAS
Résidence de $10,000, pour le Dr F.

Trudel.
TROIS-RIVIERES

Résidence de ·$5,000, 96 rue Se-De-
nis, pour Patrick Lemerise, angle 'des
rues St-Denis et St.eorges.

VERDUN
Modifications et additions à l'Ecole

Commerciale, avenue Chureh, pour
les Commissaires d'Ecoles Catholi-
ques.

UNE SESSION
de la Cour du Banc du Roi

ayant juridiction criminelle dans et
pour le district de Montréal, se 'tien-
dra au Palais- de Justice en la- cité de
Montréal, le LUNDI 2 JUIN prochain,
à DIX HEURES du matin. En con-
séquence, je donne avis pùblic à tous
ceux qui auront à poursuivre aucune
personne Maintenant. détenue dans la
prison commune de ce district et à
toutes les autres personnes qu'elles y
oient présentes. Je doñfe avis aussi.

à tous les juges de paix, coroners et
officiers de la paix, pour le district
susdit, qu'ils aient à s'y trouver avec
tous' les. records,

L. J. LEMIEUX,
Shérif.

Bureau du shérif.
Montréal, 12 mai 1919.
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JUGEMENTS EN COUR DE CIR-
CUIT

J. A. Let 'ebvre vs A. Poliras, $12.
B. Robert va A Gauth.ier-, $11.
C. H. Blain va A. Beaichamp, $14.
P. Serrurier vs A Demers, $87.
Robert Stantorn, Ltd. vs A. M. Jo.

siensky, $72. .
N. Chalifoux va C. W. Chappell, $9.
R. Robert vs H. Guy, $16.
L. Fournier vs S. Sauvé, $18.
F. A. Lafontaine vs Bd. Sabourin,

H. Lord vs S. Etienne, $29.
A. C. Doit va Jos. Dutort, $75.
A. Hastte va Wm. Malone, $85.
Guardian Ina. Co. vs R .Daoust, $88.
J. Robertson & Son vs BIs. Benoît,

$21.
R. Narbonne vs C. Huneault, $41.
Frères Maristes des Ecoles vs G. Poi-

rier, $17.
Mme M. L. Michaud -ve'Jos. Salvin,

0. de Montigny vs Ls Kalamas, $21.
0. de Montigny vs Hubert Malo, $24.
J. A. Lefebvre va L. J. Lafontaine,

C. H. Bleau vs Vve Alez. Généreux,
$10.

B. Payment vs Geo. Montigny, $20..
Z. Gervais vs Erneit Bonhomme, $15.
C. Choquette et al. vs C. Trempe &

M. A. Lafrance, $35. 1
J. H. Hoffman vs D. Lessard, $28.
Mongeau & Robert vs Mme C. Bonne-

ville, $%9
Montreal Dairy Co. vs City Dalry Co.,

$40.
J. Routtenberg et al. vs V. Plamon-

don, $40.
J. Routtenberg et al Yvs E. Gariépy,

$25.
J. Routtenberg et al. va Bis, alias J.

B. Roy dit Lavole, $17.
J. Routtenberg et ai. vs Giles Robi-

neau, $18.
J. Routtenberg et ai. vs Abne & J.

Therrier, $18.
A. Olivier vs P. James, $41.
St&Jean à Frèrd vs A. Boisseau, $59.
Beaudoin Ltée vs A. Pelletier, $68.
M. J. Johnson vs F. James, $26.
S. 87ôckman vs B. Gra*el, $51.
Ida, Bibeau vs -Mmet Wm. Cooper

alias Coupeur, 892.
B. Lambert vs C. Desjardins, $30.
J. M. Aird, Ltd. vs Mme' A. Thomp-

son et vir., $11. -

Cote St. Paul Land Co. Ys Hughes
Leduc, $42.

J. Z. Gagnier vs Z. Dagenais, $10.
J. Z. Gagnie'?e vsos. Brady, $50.
J. Z. Gagnier vs jos.*Weiner et ai.,

$62.-
B. Hamel vs A.- Corbeil, $35,
A- -Gaudreau va Stan. Simard, $49.
Jos. Bourassa vs IL Robert, $41.
P. A. Douals vs J. H. Roy,.- $15.
J. H. Houle vs L. Robitalle, $10.
J. Garmaise vs Florence & Antoa

Guérin,. $11.
S. Croyadili vs A. T. Lovett, $65.
Shawinigan. Clothing Co. vs N. B.

Whitman.4$25.
P.B. Boissonneau vs A. Saucier, $37.

C. W. LIndsay, Ltée vs G. W. Bar-
10w,. $87.

.Mme A. Onimet vs M. Allard, $26.
-J. Z. Gagnier vs M. Daoust, $24.

V. Doucette vs EL Laiiivière, $25.
National Cotte & Suie. Co. va F. Du-j

niffihel, Verdun, $58.
D. Oulmet* vs P. Cantara, Verdun,

S. Croysdli vs Chs Leruer, absent

Rush Printing Co. vs Lawrenct
C1a&e, Outremont, $15.

IL C. St-Amour Ys J. Lebrun, St-Pler-
re, $40.

G. S. Cumminga vs Mle Comm.,
Lachine, $17.

G. B. Dépocas vs J. IL Desaureanlt,
TrobiaRvières, $57.

J. Dugai vs Vie O. C. Bavard, $89.
J. B3. D'Aragon vs Léon Poltras, $89.
U. -Boulianne vs Jos. Ikolet, $21.
J. C. Ostiguy vs D. Pelletier, $25.
H. G. Torcotte vs P. & L. Beauchamp,

$67.'
LO-reen vs A. Petit, $49.
C. Désy vs P. Beaudry, $19.
hrme S. Sévigny vs W. Stapeton. $42.

-H. Lemire vs D. Etiennie, $12.'
J. A. Bourdon vs Geo. Couture, $26.
J .Verner vs Vie J. Perey et ai., $24.
Z. Pesant vs J. M. Legault, $88.
J. D. Arseneault Ys Edm. Cour-ville,

$29.
M. Rafolovitch & Co. vs P. Fatard-

$40.
M. Ratoiovitch Ys J. Drapeau, $36.
Dom. Presa Ltd. vs. Quebec Business

College Regd., $17.
P. M. Beaudoin vs J. Payer, $40.
NM Fortin vs L. Lynch, $19.
P. H. Marchand vs Udm. Meloohe,

$25..
Sohool Com. Ste-Madeleine vs Vve

Oct. Drouin, $17.
B. Beauchamp va H. Otit, $58.
T. Thibault vs Art. Lefebvre, $44.
J. C. B. Trudeau, et ai. vs W. Joly,

$28.
B. Mercier vs Jas. Vallières, $40.
J. Meek vs B. Druelle, $15.

A.Archambaolt vs J. O. allas J. D.
Mongrain, Jr, $50.

G. Duland vs B. Casseiman, $32.
O. Legault vs L. Clouttre, $38.
J. D .Lévesque vs Vie Alice Cheney,

* $29.
A. P. Ship vs Wm. L. Dunu,. $38.
J. P. Perkin vs W. L. Pawksworth,

Weutmount, $50.
JB. DAragon vs W. Laverdore, St.

* Lambert, $80.
J. Deneau vs J. B. Mfreauit, Outre-

mont $40.
Frost & Wood Co. vs Jos. Baies,

Crystai' Fa».., $71.
7Brlt. American Ou1 vs X. Lord, St-'

Jérôme, $16.
* A. Mireault vs L. alias R. Corbeil,

,.$45.

.B. Lefranc vs- J. D. Sicotte, $49.
P. Brisson vs A. Bouchard, $30.
C. H. I;availée 'vs A. Plouffe, $10.
Bell Tel. Co. vs A. R. Desjardins, $18.
J. A. Bec stead vs B. Gagnier, $22.

*P., H. Marchand vs J. A. Lesage, $10.
J. Perets vs E. Bobidoui, $10.
B. Kahin vs L.. Léonard, $30.
G. J. Lavigne vs J. B . Vaschoreau,

-$12. -

Mme A. Taillefer vs B. Leciaire, $96;
L. Paquin vs C. Vésina, $25. ,
Les Soeurs de la Providecue vs A..

Poirier, $15.
Z. Fontaine vs Alb. Corbeil, $03.

C .H. Bleau va Vvo A. Bédard, $20.
Cie Auvents den marchands, LtUe vs

.S. Naud, $12.
Mme V. May et vir. vs John -Ander-

son, $28.
M. P S. Corp. vs Jas. Williamis $12.
Cohen Ltd. vu Bernard Lanthier, $12.
Société Nationale de Frais Funérai-

ru -va Ueo. et 4Adélard, Gurléb>y,

J. A. Vaillant vsa Mme J. Dohertogh
et vYr., $41.

Z. Poul!» ver L BoIly, $14.
1. Coron vu Abondius Aubuchon, $10.
J. A. Chagnon vu Vie Pierre Mïouet-

te, $60.
A. Allard Ys M. Kind, $87.
C. W. Lindsay vs Jos. Cyr, $18.
J. Policino va P. Fergubon, $54.
E. M. Eal vs C. D. Dulu.de, West-

Mount $52.
Cie Auvents des Marchands~, Ltée vs

D. Fariner, Outremont, $15.
Jas. Dalr.ymple & Soris vs Art. Mac-

Farlane, Cowansville, $30.

JUGEMENTS EN COUR SUPE.
RIEURE

W. R. Reay vs H. S. Rogers, Lasalle,
$16.

John Mustacalis vs Jim Economopol-
los, Christoforos Drakulas, Mont-
réal, $152.

Com. Ecoles Cath. vs Nathan Mendi-
sys, Montrél, $20.

J. Blason ys - Succ. ExIlda Valade,
Montréal, $500.

E. LefranAols vs Mlle S. Massier,
Montréal, $59.

Elmire Jalbert va Wm. Ruel, Mont-
-rue, $216.
Mabel Curley vs Wm. Blake, Mont-

réal, 1ère classe.
Geo. Gauuller vs JacobL. Cohen, Ca-

therine Packlng ~iouse, Montréal,
$1,01.

Geo. R. Wilson vs J. A. Hardy, Mont-
réal, $160.

F. Roy vs Anglins Ltd., Montréal,
$617.

R. J. Webster vs Jos. Morn, Mont.
réal, $341.

AJex. Bremner;" Ltd. va C. Degrelle,
Montréal, $240.

Ggod*b1s 'Ltd. vs M. Collins, Mont-
rua, $512.

Gao. Rablnovltch vii H. J. Weston,
Montréal, $477.

J. Davignon vs J. Rousselle, Mont-
. réal, $106.-

Sinclair Bros. vs .Edward Shea, Mont-
réal, $124.

H. N. Garceau vs Siméon--Hamelin,
Montréal, $-124.

*Donat Servant vs ýShMdden Forward-
Ing Co., Ltd., Montréal, $200.

Montreal Standard Pub. Co., Ltd. vs
P. Rousseau, Ste-Anne de Bellevue.
New Ciarendon Motel. Montréal,
$65.

Vict. Leduc vs L. Blason, J. A. Bis
son, B. Corbeil, Montréal, $290.

N. Sarrasin vs J. E.i Mercile, Mont-
réal, $157.-

Franke Levasseur Co., Ltd. vs G.
Contant, Joliette, $568. 1

A. Ruclenstein vs Bernard Vineberg,
V. & G. Clothing-Mfg., Regd., Mont-
réal, $498.

*LES TRIB UNAUJX



vaL XX1I1-No 20 LE

Ren
AVIS DE DIVIDENDE

lie Noé Viau, de Hull, un prerpler et
dernier dividende payable le 12
mai, Dar . 1 . Couture, curateur.

Cyrile flardeau, de Québec, un pre-
mier et dernier dividende payable
le 20 mal, par Lefaivre &Gagnon,
do Québec curateurs.

C. H. Fouru;fer, Montréal, un premier
et dernier dividende, payable le
15 mai, by Bug. Prévost, curateur.

ABANDON JUDICIAIRE

Jacques Courtau, de Nicolet - Hen-
ri Bisson, gardien provisoire.

EN LIQUIDATION

Dartwell Ltd., Montréal m- H. J.
Webb, liquidatëur.

Can. Skirt & W5.ist Mfg. Co., Ltd. -
Paquet & Bonnier, liquidateurs.

Plata Land, Co.,ý Ltd., Montréal -
Turcotte .& Merrlll, liquidateurs.

Montreal Debenture Corp., Ltd.,
Montréal - Tuircott6 et Merril,
liquidateurs.

ACTES ENREGISTRES AU BU-
REAU-. DENREGISTREMENT D'AR.

THABASKA

du 5 au 10 mal 1910

Vente - Joieph Leclerc à Arthur
Lafontaine, p. 356 et 857, « St-Paul,

$1,575, $550 acompte.
Vente - Mlle Virginie Croteau à la

Corporation de Chesterville, p. 6 et
P. 8, St-Paul, $40, payées.

Testament -ý Mme Olivine Rous-
seau à Ludger Deshales, 3% ld. 770,
771, 772, Tlngwick..

Obligation - Mmne Philomène Roy
et al. à J. Olivier Crochetière, p. n.
o. 23, 6e rg. et autres, Blandford,
$1,416.

Vente - Brmile Cadieux à Pierre
Roy, P. n. q. 23 et autres, 6e rg,.
Blandford, $700, payées.

Convention - -Dr 'A. P. Poulin eý
J. E. Gagnon,- et al., re-p. 370,' Ste-
Victoire.

Vente - Alphonse Pepin à Ladger
Pepin, 31 et droit - de pais. 61, St-
Norbert, .'2,325, $2,000 acompte..

Obligation - David Rhéault k Mme'
Luce Brochu, 65, 66 et 67, St-Victoire,

Donation - Joq. Poisson et ni. à
JohnnyV Poisson, 188, p. s. e. 189 et
P. 365, St-Norbert..

Donation - Mmne Annie Brillé à
Willie Carignan, p. 497, Ste-Victoire.

Testament - Josaphat Grenier -à
Mme Stéphanie Grenier, 9b, 12e rg.,
Simpson.

Vente - Jacques Lemay à Zeél
Courtois, 723, Buletrode, $3,000, $500
acompte.

Testament - Mine Mélina Béli-
veau à J. B. A. alias AIt. Rou, p.
428. Ste-Victoire. ,u

Vente -~ J. O. Linteau -et ai. à Lé-
garé Automobile of Victoriaville, Ltd,
P. 370, Éte-Victoire, $1,400, payables
au Dr Poulin.

Vente -Henri Baril. à F'rançoig
Ijambert, 205, Ste-Hélène, $300,
payées.

Mariage - Alfred Plante à Mlle
Lîlia Lecomte, communauté de biens.

Vente - Aqula Demers à Henri
Durand, P. 414 et -P. 414a. St-Nox-bert,
$10 de' rente, annuelle.
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leigneinents Co mmerciaux
Mariage - Louis Poisson et Mlle

Alice Desruisseaux, séparation de-
biens.

Obligation - Amédée Portier à
Ludger Deshaies, 892 et p. 891, Ting-
wick, $1.000.

Obligation - Napbléon Larochelie
à Edmond Schelling, 806, Ste.Hélène,
$1,200.

Vente - Patrick Brochu, fils à
.Willie de Lespinay, p. 146, Arthabas-
kaville, $150, payées.

Vente - Wiltrid Dearochers à Gré-
goire Roberge, 47 et 48, St-Paul,
$2,000, $1,350 acompte.

Vente - François Camiré k Pa-
trick Ramsay, 25b, 10o rg. et '/ o. 25a,
9e rg., Stanfold, $6,000, $2,000 acompte.

Vente - Edmnond Camiré k Eusèbe
Gouin, 84 et 87, St-Norbert, $1,500,
$300 acompte.

Vente - Onésirne Lallier k Mme
Marie-Anne Houle, p. 147, Arthabas-
kaville, $340, payées.

Vente - Damase Roger k Onésime
Daigle, 76 et p. 84, St-Paul, $2,500
dues.

Donation - Napoléon Talbot k Eva-
riste Talbot, 319, 317 ,274 et p. s. o.
318, St-Norbert.

Vente - Ludger Deshales k Adé-
lard Pepin, 872, 770 et 771, Tlngwlck,
$3.100. $1.500 acompte.

Vente - Edmond Campagna k
Théophile Roux, p. s. o. 224 et p. 223,
St-Paul, $2,000, payées.

VENTES PAR HUISSIER

NOTA - Dans la liste ci-dessous,
les noms qui viennent en premier lieu
sont ceux des demandeurs, les sui-
vante ceux des défendeurs; le jour,
l'heure et le lieu de la vente sont
mentionnéls ensuite et le nom de
l'huissier arrive en dernier lieu.
W. -Bessette vs L. Turcotte, 19 mai, il

a.m., 200 Plessis, Normandin.
Eva Shapiro et vir. vs E. Bissonnette,

19 mal, 10 a.m., 1200 Chabot, Lau-
ton. É nweTrefflé Bergeron vs Mme H nwe
et vir., 21 mai, 10 a.m., 3 Belgrave,
Lavery.

-M. Margolick et al. vs Mme H.
Knowles et vin, 21. mai, 10 a.m., 3
Belgrave, Lavery.

Nap. Paré vs H. Clavel, 22 mal, 10
a.m., 225 St-Zotlque, LaverY.

Wilson Coal Co. vs J. R. Lalonde, 16
ma;1p.m., 2669 Hutchison, Au-

mais.
-Mme M. M. MeMillan vs J. H. Cooper,

19 mal, 10 a.m., 101 Notre-Dame O.,
Lafofftiine.

N. Gingras et ai. vs J. A. Choquette,-
19 mal, 10 a.m.,, 922 Ch. Queen
Mary, Robitaille.

Bloomfield Bros. Vs; P. Sacks, 19 mai,
10 a.m., 474 Ste-Catherine Ouest,
Steinman.

A. Nubel vs C. P. Edward, 19 mai,
.10 a.m., 9S Mont-Royal Est, Pauzé.

Wmn. Ziff vs A. Peîdman, 19 mai, 10
* a.m., 1141 St-L-4urent, Racine.
Mme R. A. Paquin vs Art. 'BIais, 19

mai, il a.m., 4 Langelier, Desro-
ches.

"Le Pays", vs C. A. Trudeau, 19 mal,
1 p.m., 1290a St-Den1s, Pauzé.

-Wm. Zlff vs A. Feldman ,19 mal, 2
p.m., 52 Prince, Racine.

Mme M4. M. MeMillau vs J. H.Cooper,
NSQ1mal, 4 p.m., 371 Oliver, Lafon-

E. Julien Ço., Ltd, vus B. Bouvrettè,
20 maj,,10 a.m., 1626 St-Denis, Ro-
bitaille.

J. A. Coulombe vs Azarie Guertin, 20
mai, 2 p.m., 392 St-André, Aubin.

Lucien Préfontaine vs P.apid Motor
Co., 21 mai, 10 a.m., 17 de la Roche,
Trud eau.

J. O. Bird vs Wm. S. Stony, 21 mai,
10 a.m., 59 St-Pierre, chambre 63,
Demrochez.

H. de Bellefeuille vs L. Clément, 21
mai, 10 a.m., 95 Bienville, Dorien.

Jos. Jubinville vs John Casson, 21
nmal, il a.m., 34a McGuire, Deane-
chee.

W. Bessette vs A. Richard, E. V. E.
Bélain, 21 mai, il a.m., 49 St-Char-
les, Trudeau.

Dom. Radiator Ce., Ltd. vs E. Ranger.
22 mai, il a.m., Coin St-Louis et 70
Avenue, Lachine, Marsen.

Greenfield Land Censt. Ce., Ltd. va
Jos. Leblanc, 22 mai, il a.m, 729
Dorien, Proulx.

DEBOUCHES COMMERCIAUX
POUR LES PRODUITS CANADIENS

"Le Prix Courant" se fera un plaisir'
de mettre tous les lnti.ressés an rela-
tions avec les maisons d'affaires dont
les demandes sont mentionnéles plus
bas. Toutefois, Il ne faudra pas oublier
de mentionner le numéro de l'item.

1008. Quincaillerie - Une maison,
fondée récemment, conduisant un.-
commerce d'agence générale k Saint-
Jean, Terre-Neuve, désire représenter
un exportateur canadien de quin-
caillerie générale.

1010. Plats creux émaillés - Un
correspendant de Londres demande
les noms de -manufacturiers cana-
diens de plats creux (holow-ware)
tenant à faire affaires dans la Gran-
de-Bretagne.

1011. Fer, acier et quincaillerie -
Un marchand de fer, d'acier et de
quincaillerie de Glasgow est sur le
marché canadien .pour de la broche,
des boulons et des écrous, des clous
de brôche, des outils d'ingénieurs, et
autres lignes de fabricMion canadien-
ne. Il aimerait k cerrespondre avec
des manufacturiers du Canada. .

1015. Articles en bois - Une mai-
son de Londres désire acheter des
quantités considérables de planches k
laver, épingles k linge, épingles à lin-
ge à ressort et des articles généraûx
de ménage en bois et il demande des
offres des manufacturiers canadiens.

1027. Quincaillerie et articles an
bois - Une compagnie de Londres
aimerait k correspondre avec des ma-
nufacturiers canadiens d'appareils
domestiques et sauvant du temps,
quincaillerie de fantaisie, ustensiles
de ménage, outils, articles en bois de
toutes sortes, désirant avoir de bons
agents ou des acheteurs pour lepurs.
produits.

1028. Objets faite au tour, quin-
caillerie, etc. - Une importante com-
pagnie de Londres aimerait à recevoir
des catalogues et des prix de manu-
facturiers canadiens 'de brouettes,
machines k laver, tondeuses de pe-
-jouses, essoreuses, hache-viande, etc.
tous des articles qu'elle achète.

1029. Quincaillerie, objets faîte au
tour, accessoires de pharmacle, etc.
Une compagnie-de L.ondres désirerait
avoir l'agence exclusive pour le
Royaume-Uni, pour acheter nu ven-
dre, pour le compte de manufactu-
rieri çanadlens des articles en bois,
objets faits au tour,,quincaillerie, ou-
tis ,accessolres de pharmacie,' etc.
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LA ANQUE~LO
inoorperia psua t du Pem lmO

Capitalven
Fonde de .iuev.

BgeSocial: t4ontréaL
BUREAU DE DIRECTION

WU. MOLSON MiPEERSN . ... Prieàdmt
8. H. EWING . ..... VIooe-pr"edet

DIrecteurs P . W. MoooLWM. IL Bhrbai, W. A.~ Black. John R. ode, J. tLyra.
A part aus 100 nuoursia et Plu dmn les pria-,

cipalea villes du Canada la Banque Noes a do.
agents et dia reprieultanta Iona ne prtnclvulen a.
tie du globe, offrant a&"a à ame cients tout«s lus Crd.

ilités de tranactions dans toutes ls uotrées du-moMie
EDWARD C. PRATTi géran 9111M,181

LA BANQUE NATIONAILE
FONDRE EN lm0

Capital autorisé......S0,0
Capital versé.........o e
Réserves.........2,100M0

Notre service de billets circulaires pour voyageurs
UTraveilers Choques" a donné satisfaction à tous nos

cletJnous Intvitons le publico à m prévaloir des avan-
tages que nous offrons.

Notre bureau de Parls,
14 RUE AUBER

est tris propice aux voyageurs canadiens qui visitent
l'Europe.

Nous effectuons les virements de fonds, les rembour-
semnents, les encaissements, lon crédits commerciaux en
Europe, auxt Etats-Unis et su Canada aux plu bas taux.

A PRETER

sur. d6bentures municipales
à longs 'termes

.Nous sommes aussi achetours d'obli-
gâtions IndustrilIe garanties par
les municipits

-Adressez-nous par écrit tous rensei-
gneiments et mentionnez vos prix.

Prudeutial Flunaaclal Society
162 rue 8t.Denls

MONTREAL
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DAtQUE PRO VINGIAL
DU CANADA

CAPITAL AUTORISE ... .. .. ,0A
CAPITAL PAYE ET SURPLUS (au 31 d6c. 1017') 1,71M00
ACTIF "TOTALr-au delà de. 150,0
92 Succursales dans les Provncs du iboo de rOntai et du

CONSEI DADUMITRATION:
Président: Honorable Wlr IL LAPORTU, CP de la -porte-NMrin Umitde, administrateur âu Crit foncierfranco-canadien..
Vib-Priealdnt: W.-P. CAROMLesUBIWtan"
Vice-Prtdent: TANCREDE BE =EU aminstateutr Lakeof the Woods Milling Co.. Ulmitel. , .-.M BOSWORMH prisident de la "'adiaa Padde. Ocian

omble NEMESE CARNEAU. C J.., ex-ministre de ragri-culture, Conseiller Lgicalatil d* Quibe. Président de la Ciede Pul!pe de ChicoutimiL
U. U-J.-O.BEAUCIMIPéietd albal hcemin Ulmit&e. HEIpeletdlaLIareDsci
>l M. CHEVALIER. directeur gindra CrMdt toudirt frnoo-canadien.

BUREAU DEC CONTEOLU
Primalent: Monm. air ALEXANDRU LAvo08M CIL@, «-Jue enchef de la cour du banc du roi.Vice-Prhjident: L'BON. N. PERODEAU, Ni.. Ministre sansportefeuille dans le gouvernemet de Quibna admbnltrateur "Montrea ilal -t Héâata Power 0,LtdI .M.S..J... ROLLNt, de la Cié-de Papier Rolland.

BUREAU-CHEDirecteur.gnéral, M. TANCREDE BIENVENU.Secrétaire, M. J.-A.TURCOT inspecteur em Chea,Chef Départernent de Crédt, IL I. LABOBE.M. C.-A. ROT. Inspecteur,
I. ALUX. 30TEAuditeurs rpsetant le. Actionnaire

M~ ALEX. IDESMARTE, -MontréaL IL, .-A. 'L& ARi, -Qube

BANQUE D'HOCHELAOA
- Fond6oean 1874-

-Capital autoriaé .. .... ........
Capital verséi et fonds de réserve.....7OAOM
Total de l'actif- au-delà de. ...... SAO 0

-DIRECTEURS:-

Messieurs J.-Â. Vailancourt, président;
M'on. F.-L. Béique, vice-présldent;
A. Turco tte, IL-IL Lemay, lhon. J-M. Wilson,

A..A. ILrocque, et A.W. Boifter.-
Beaudry Leman, géraatgénérax.
Yvon Lamarre, inspecteur.

81EGE SOCIAL: MONTREAL (112 rue -Saint.Jaoquee)
* Bureau Principal: si; rue Salnt.Tacqueu

F. 0. Leduc, gérant.
115 Succursales et Agences au Canada

.39 Bureaux de Quartiers-
Tout -dépôt DYUN> DOLL-AR ou plus ouvre un

*compte à la Banque sur lequel est -Payé deux
fois par année un Intérét au taux de 8% l-an.

La Banque émet. des LUTTlRMS DU CEEDIT CIECU-
LATRES et MÂNDÂTS peu les -vojasus, uvr dus
CREDIT8 COMUMCIAUX, hIète des traites aur les
pays étrangers, vend des chlquoo et Mai des PAI
MENT TELEGRAPRIQUEB mum les principale villes
du-monde; prend ni soin spécial des emoaloiemts qui
lui sont confiés, et fait remise pS.omptemunt a plu bus
taux de chante.J

En écrIvant aux annonceurs mentlennez- àLe. Prix Courant".

j. --

74L . Ms m0il. A. LANGLOIS, SecrétaIro
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COMMENT *LES PETITES EPARGNES FONT
RiPIDEMENT DE GROS MONTANTS

Par John O. Richter, F.A.S., gérant de (a compagnie
d'assurance London Life, de London, Ont.

Le système du timbre Q'économie nationale of-
fre une excellente opportunité d'épargne. On peut
acheter des timbres d'économie- en dénominations
de 25 cents et les attacher à une carte d'économie
fournie à cette fin et qui, une fois remplie, repré-
sente une valeur de $4 et, sur le paiement d'un cent
additionnel pour chaque mois entier écoulé de toute
année courante, cette carte peut être alors échan-
gée pour un certiffcat Ae timbre de guerre, avec un
timbre de guerre de $5 y annexé, payable quatre
années après le ler janvier suivant. Chaque certi-
ficat de timbre de guerre représente, une fois rem-
pli, une valeur de $50 et l'on peut le doubler.

Pour compléter un certificat de timbres de
guerre en une année, il suffit d'une épargne quoti-
dienne de 18 cents, approximativement, les diman-
chqs non compris. Si l'on y persévère d'année en
année et que l'on replace les revenus des certificats
à échéance à 5 pour 100 d'intérêt, composé annuel-
lement (ce qui est le taux approximatif de rapport
des placements d'épargnes de guerre), les résultats
des diverses périodes seront ,comme suit:

Montant
placé •

1 an . . . . . . . . . . .$ 40 61
10 ans . . . . . . . . . . 406 10
20 ans .8... .......81)20
30 ans . . . . . . . . . . 1,218 30
40 ans . . . . . . . .. 1,624 .40
50'ans .. . . . . ... . . . 2,030 50

Fin de

"t

"'

Le profit sur lé placement pour la première an-
née est insignifiant, comparativement. Pour 10 ans,
le profit est de ý2.74 pour 100, pour 20 ans 67.13
pour 100, pour 30-aUs 124.10 pour 100, pour 40 ans
205.73 pouf'100 et-pour 50 ans 326.92 pour 100.

Ery"rofitant de l'o-pportunité d'épargne offer-
te t'n y persévérant, on peut s'assurer une aisan-
ce pour ses vieux jours en mettant de côté chaque
année une somme -d'argent relativement petite et.
en la tenant ainsi placée.

,Note,-Dans la.province de' Québec, on peut
acheter des timbres de guerre et d'économie impri-
més en français.

BANQUIERS ET FERMIERS

On mande de Washington qu'à une récente réunion
des membres de la Commission Agricole de ,'Asso-
ciation des banquiers des Etats-Unis, M. G. I. Chris-
tie, assistant-secrétaire du département d'Agricul-
tu're des Etats-Unis, a déclaré que les banquiers doi-
vent travailler de concert avec les agriculteurs:

"Tout individu ou groupe d'individus, dit-il, qui
travaille à séparer ses intérêts de ceux des villes
travaillent à démolir ce qu'il a fallu des années pour
construire. Il faut que toute barrière entre là ville
et la campagne disparaisse. Les fermiers et les
hommes d'affaires doivent travailler la main dans'
la main,· au développement de l'agriculture, à la
construction des routes, des écoles et des églises,
ainsi qu'à l'établissement de centres prospères et
attrayants.

SUCCURSALE DE BANQUE

La Banqûe de Montréal a ouvert une succur-
sale à Bloomfield, Ontario. Cette succursale a été
placée sous la direction de M. G. C. Easton, avec le
titre de gérant.

-- Fonds
accumulé Gain.

1an......... .$ 4120 $ .59
10 ans . . . . .. . . . .. 51470 10860
20 ans . . . . . . . . . 1,357 45 545 25
30 ans . . . . . . . . . 2,730 20 1,511 90
40 ans . . . . . . . . . 4,966 30 3,341 90
50 ans . . ... . . . . . 8,608 75 6,638 25

REPRESENTANTS QUALIFIES

La Mission canadienne de Londres, vient d''en-
voyer hela Commission canadienne du commerce à
Ottawa, un ckblogramme qui contient une sugges-
tion Intéressante faitq aux manufacturiers et aux
producteurs du -Canada désirant avoir outre-mer
des représentants dè première classe. La Mission
canadienne déclare que sous peu un grand nombre
d'officiers canadiens dont plusieurs sont des hom-
mes d!affaires hautement qualifiés, seront démobi-
lisés en Europe, et quelques-uns d'entr'eux seraient
les meilleurs représentants que les maisonsechna-
diennes désirant Introduire et vendre leurs mar-
chandises en Angleterre, en, France ou en Italie,
pourraient trouver. La commission canadienne du
commerce se chargera de fournir à ce-sujet tous
les détails que l'on peut désirer.

FINANCES

LE PRIX COU T, vendredi, 16 mai 1919.
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- Assurances et -Cartes, d'Affaires

Fou-Vol-Transport

"La, Prévoyance" ausure votre au-
tomobile contre la porte ou les
dommages occasionnés. par: l'1n-
cendie provenant de quelque cause
que ce soit, y 'compris l'explosion,
la combustion, spontanée et la fou.
dre; le vol ou Larcin; les Acci-
dents du wagon de chemin de fer,
ou du vaisseau dans lequel se
trouvait votre automobile.

Pour plus amples renseignementa.
s'adresser à "la Prévoyance, 189 rue
St-Jacquea, Montréal. Tél. Main 1636
et 1627. N

J. C. GAGNEM

Direeteur-Gérant.

LA PREÉVOYANCE«
010. OONTHIE MH.-E. MiDGLE7
Licencié Iat. Comptable. Comptable

Incorporé.
GONTHIER & MIDGLEY

Comptables et Auditeures
10 rue st. Frs-XavIer, .MONTREAL

Téléphone MAIN 3701-9
Adresse teligtaphique: *GONTILjMb

Maison fondît Mn 1870
AUGUSTE COUILLARD

iMPORTATEUR.- D
.Ferronnerie et Quincaiierje, verre

à vitrs-s, Peinture, etoe
ipIciallté; - 0olies de toutes sortes.

SNos M3 à M3 rue 5t-P&ui
Ventes 1l'et 14 St-A.anble. Montréal

Là, maison n'a pas de oommis-'voya.
goure et fait bénéficier ses clients de
cette loonomiJe. Attention toute sé
cile aux commandes par. la, mall
Messieurs les marchans de la ca«~na~ n= urs servis au Plus

P. A. GAGNON, C.A.
COMPTABLE LICENCIE

<CHARTERED ACCOUNTANT)
Chambres 3û5, $18, 317p Edifice

Banque de Qui4beo
il Place d'Armée, MONTREAL

$5,5000
protection pour votre maison

S+ plus +

$50 par.* mois
d'indemnité pour vous-même

NOTRE NOUVELLE

POLICE' D'INDEMNITE
SPECIALE

ne laisse rien au hasard

Demandez-nous des renseignement@

CANADA LIFE ASSURANCE
COMPANY

Bureau principal, TORONTO

La Compagnie d'Assurance

Mutuelle du Commerce
Contre l'incendie

Actif. .. .. ...... 81,1S1,218.7
DEPOT AU. GOUVER-

NEMENT .. . . . .. 1.110.00
-Bureau printcipal:-

179 rue Gîrouard, Salnt-Hyscinthe.

Assiirancé MontRoyal
Compagnie Inépendante <Incendie)

17 rue St-Jean, Montréal
l'hon. a-B. RaliIlle, Président
P. J. Perrin e t 3. Rý Macdonald,

g* érantsa conjoints.

Main 7060
PAQUET & BONNIER

Compta4$es Liquidateur@, Audi-
teutes, Prêts d'arfent, Collection-

chambre EU1
130 st-jacques, MONTREAL.

F.-R MONBRIAN-
AmhitU etMesureur',

-Sol' ide Progrès
.Des méthM«e d'aftaru moder-
nus, soutenues par un meord, in.
Interrompu de traitements équi-
tables à l'égard de me -déten-
teur# de polies, ont acquis à la
Sun Life of Canada un progrès
phénoménal.
Les asuriances en force ont plus
que doublé dams les sept daruiè

rsannées et ont plu que triplé
*dans le« onze dernlôre année.
Aujourd'hui, elles dépassent de
loin celles de touts compagnie
canadienne d'asumeence.

WESTER-N
ASSURANCE CO.

Fondée ou 1861
ACTIF, au-delà de....----0110,000

Bureau' Principal: TORONTO
<Ont.).

W. B. MEIKLE
Président et gérant générai
c. c. FOsTER. Secrétalre

succursale de Montréal:
81, RUE 8AINT-P-IERRE

ROBT BICKERDI= gérant.

BRITISH
COLONIAL
FIRE SNSURANCE

COM PANY
MONTREAL

Capital Autorisé
$Z00o,ooooe0

capital Souscrit

Capital Versé $2479015.70
Actif $1,019,177..68
Passif (Réserve)

Théedore Meunier, Direteur
a. A. Charlebois, sous-Directeur

OGARAND, TERROUX & CIE
Banquiers et Courtiers

48 rue Notre-Dame 0., fiontréal.

un écrivant eux' onneooum mentionnues U dX p ý ffl i

Bureau Principal
an l&e 1 là rue Dorchester ouest

et 'aeu Union, MONTREAL.

1.-Gardner Thompoon, Préal--
dent et directeur gérant; Le-.
wis Laings, Vice-Président et

_______________Secrétaire; M. Chevalier; A.-
A.-G. Dent John Emo, Sir
Alexandre Lacoste, Wm. Mol-

. . .. . . .son Macpherson,- J.-C. Rlm-
mer, Sir E'rédé6rlc Williams-
-Taylor, L.L.D., J. D. Simpson,
Sous-Secrét.
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ASSURANCES
LES CHEFS DE POMPIERS AURAIENT PEUR

D'APPLIQUER VIGOUREUSEMENT LES RE-
GLEMENTS QUI AURAIENT POUR EFFET
DE REDUIRE LES PERTES ENORMES CAU-
SEES PAR LES INCENDIES.'

Le Commissaire fédéral des incendies discute avec
les membres de l'Association du Crédit Cana-
dien les moyens à prendre pour y remédier.

Des allégations plutôt sérieuses ont été faites
par M. J. Grove Smith, d'Ottawa, commissaire fédé-
ral des incendies, à une assemblée dets membres de
l'Association du Crédit Canadien.

En faisant remarquer que sur soixante-quinze
pour cent des pertes causées par le feu sont dues à
cinq pour cent des incendies, il déclara que son dé-
partement peut, si l'on ne lui met pas d'entraves,
réduire de cinquante pour cent, en, trois ans, les
pertes énormes 'subies par le feu au Canada.

"liotre campagne doit être dirigée contre les honi-
nies d'affaires. Il est inutile d'enseigner aux fem-
mes et aux enfants à se protéger contre le feu. La
femme qui renverse uné lampe dans un cottage
n'est pas la personne responsable de nos énormes
pertes. Les grandes pertes arrivent dans nos édi-
fices commerciaux, et elles se produisent parce que
nous ne concentrons pas notre législation. Il y a
trop de statuts avec le résultat que notre travail est
disséminé. Personne n'est responsable de cet état
de choses.

Ils se servqnt de leur influence.
"Il y a trop de citoyens influents parmi les

hommes d'affaires qui se àervent de leur influence.
Essayez. de persuader un chef de pompiers d'es-
sayer d'appliquer vigoureusement les règlements
touchant les incendies. Un trop grand nombre de
nominations de chefs de pompiers sont dues à de
"l'influence" politique et cinquante pour cent des
hommes nommés à ces positions et sensés mettre
en force les règlements, ne peuvent le'faire à cause
des influences auxquelles ils ßtoivent leur nomina-
tion. Une législation tolérante a prouvé qu'elle
n'avait pas d'effet. Les pnquetes faites après qu'un
incendie a eu lieu sont inutiles. Ce qu'il faut faire,
c'est de prévenir les incendies. Il nous faut reviser
nos méthodes et concentrer notre travail. Les
neuf-dixièmes des gens connaissent parfaitement la
cause de quatre-vingt-dix-neuf pour cent des incen-
dies. Dans plusieurs provinces, le travail pour pré-
venir davantage les incendies n'a pas progressé,
parce qu'il n'y avait pas de fonds sufsants."

Tous en souffrent.

M. Smith fit remarquer que chaque perte par

le feu subie au Canada, affecte tout le monde de
Halifax à Vancouver.

"Parce qu'elle impose une taxe indirecte sur
nous tous, un grand nombre de gens ne s'en ren-
dent pas compte. Mais ce n'en est pas moins une
taxe. C'est le fardeau que doit supporter toute ag-
glomération d'hommes. Chaque pain, par exemple,
est assuré à partir du moment où le blé est récolté
sur la prairie ou sur le champ jusqu'à ce qu'il arrive
sur la table du consommateur. L'assurance n'est
pas autre chose qu'une indemnité. Nous devrions
nous rappeler cela. Elle ne remplace pas la perte
une fois qu'elle a été subie. L'assurance ne peut
remplacer l'édifice ou le stock qui s'est envolé en
fumée. L'éducation touchant la prévention des in-
cendies a été laissée à trop de généralités. Il y a
bien eu quelques conseils d'envoyés aux journaux
pour dire aux femmes et aux enfants d'être prudents
avec les allumettes ou pour dire aux hommes de ne
pas jeter imprudemment leurs bouts de cigares, et
autres conseils, du même genre. Ces conseils ont du
bon, mais ils ne sont pas efficaces. Depuis la Con-
fédération, pas moins de $350,000,000 en propriétés
canadiennes ont été la proie des flammes. Si vous
ajoutez à cela nos primes d'assurance, le coût des
systèmes d'approvisionnement d'eau, et le maintien
des corps de pompiers, on peut dire que ces incen-
dies nous ont coûté dans les environs de $900,-
000,000. Ce qu'il y a de plus malheureux, c'est que
nos pertes ne cessent d'augmenter.

Enormes pertes au Canada.
"Le Canada, avec une population de huit mil-

lions et demi seulement, -subit la plus grosse perte
per capita . dans le monde à la suite d'ýncendies: soit
$4.25. Nous avons été et nous sommes encore in-
souciants en ce qui regarde nos richesses. Nous
gaspillons sans nous soucier de la génération futu-
re et de- ses besoins. Nos énormes pertes causées
pat les feux de forêts devraient nous enseigner
cette leçon. Le temps est arrivé où nous devons
nous préserver de ce gaspillage. Il est d'importan-
ce vitale que chacun de nous fasse en sorte d'en-
rayer ces pertes. L'avenir du Canada dépend en
grande partie de nos efforts industriels. Nous - ne
sommes pas encore débarrassés de laconcurrence
commerciale de l'Allemagne et de l'Autriche.. Il y
a d'autres nations à considérer aussi. Nos manu-
facturiérs auront à subir une rude concurrence, et
l'ûn des boulets qui gênent leur progrès, c'est cette
taxe indirecte sur tout par suite des pertes causées
par les incendies. Il est de notre devoir aujourd'hui
de conserver et de protéger le plus possible le ma-
gnifique héritage du Canada. Jusqu'ici c'est tout
le contraire que nous avons fait.
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S'il n'y a pas d'Agent B-H dans votre 'ille. saisissez-cfl
l'opportunité. Ne la laissez pas écl-appzr! Ecrivez de
suiote à notre succursale la plus proche et, prmnettez-lOtis
de placer sous vos yeux notre intA-resDne propo-ition.

r
BRAN DRAM HENDERSN
MON'rREACL HALI1FAX ST..JOHN TORONYO WINNIPEG

MEDICINE HAT CALGARY E-omoNTON VANCOUVER
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NOS QUATRE LEADERS

Peintures puires, marque O.P.W.
(Enregistrées et Protégées)

Peintures à Plancher.
marque O. P. W.

(Enregistrées et surpassées par nulle
autre)

rSpécialités Jas-per-Lac
(Enregistrées-la finission présente-

futu re)

Vernis Jas-per-Lac
<Enregistrés-Le vernis présent-futur)

Emiaux à Plancher, Emaiîx d'art

Teinitures Lac, Ernaux pour Auto

i. < ell ii i- le iliisi>li doitl etr V itiU

ilm<i .1 tr apul>I>1(ie t l*Desîiissioli, qlui îî<ti

rit ent bienî le iîoti l;s> 'tî quii Ve-lit dire
"Haute Qualité".

Nu ur u lvs iii Ultis tigr lits t

pourforer n io(iiiiliîî s lu commun

fait de iiiit. l v a (14, o l )rnhlotts à

faîire porVusdn la Vnte dîv <s in<r.

OTTAWA PAINT WORKS
MANUFACTURIERS LIMITED

- OTTAWA.CAN. -

SUCCURSALES -MONTREAL -TORONTO - VANCOUVER
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