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ES hommes d’affaires ont dit: "L’industrie de 
L l’automobile va nous conduire dans la voie du 
progrès’’. Les ventes de Chevrolet, en 1933, prou­
vent certainement dans une grande mesure la justesse 
de cette assertion ! Pendant toute l’année — du 1 
janvier jusqu’à maintenant—le Chevrolet a devancé 
tous les autos par la plus grande marge encore réalisée 
dans les ventes. Plus que cela—il y a déjà longtemps 
que le Chevrolet a dépassé son record de ventes 
pour toute l’année 1932.

Quelle recommandation, en faveur de n'importe 
quel auto, pourrait être plus forte que cette grande 
popularité? Le public a considéré tous les autos à 
bas prix, les a comparés et a ensuite accordé une

préférence extraordinaire au Chevrolet, lui donnant 
une fois de plus la première place en fait de ventes, 
de valeur, de beauté et de performance modernes.

Nous vous conseillons fortement de commander 
votre Chevrolet dès maintenant. Profitez de l’oppor­
tunité que vous offrent les bas prix d’aujourd’hui. 
Le coût, les salaires et les prix augmentent. Il se peut 
que vous ne puissiez pas d’ici plusieurs années acheter 
un Chevrolet pour si peu d’argent comptant et si 
peu par mois; la chose est si facile maintenant, grâce 
au mode GMAC.

Visitez le plus proche dépositaire Chevrolet. 
Donnez votre commande maintenant. Il peut vous en 
coûter plusieurs dollars par le simple fait d’attendre!

Ce tableau représente les ventes des trois principaux autos au Canada, du 1 janvier au 30 septembre (dernières 
statistiques disponibles). Le Chevrolet est en tête de tous — il dépasse son plus proche concurrent par une 
marge de 38%. Il faut que le Chevrolet vous donne "davantage pour votre argent” pour que le public lui 
accorde une telle suprématie.
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