L’obtention de mandats nord-américains et mondiaux - Les perspectives de dirigeants canadiens

Surpassez VOs concurrents

- Afin d’obtenir de nouveaux mandats, les filiales canadiennes doivent
démontrer leur compétitivité au sein du réseau de leur maison mére.

Trois raisons sont & la base de notre succés : performance, performance et
performance. Nous avons surpassé nos concurrents, ce qui nous a donné
une réputation trés crédible auprés de notre maison mére.

Alors que de nombreux facteurs influencent le choix dun site quant a
lobtention d'un mandat, le facteur le plus important demeure la
rentabilité de linvestissement. . '
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Nous sommes un succés purement canadien. Ma compagnie na pas
d'usine aux Etats-Unis.
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~ Notre maison mere percoit I'Amérique du Nord comme un seul bloc.
Il 'y a pas de stratégie canadienne, américaine ou mexicaine, seulement
une stratégie nord-américaine. Le site qui obtiendra le mandat et
Vinvestissement sera celui qui est le plus rentable. Nous devons
simplement étre meilleurs que nos filiales consoeurs. :
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L’importance de développer votre crédibilité

Toute filiale visant I'obtention de nouveaux mandats ou I'accroissement de
responsabilités doit établir sa crédibilité auprés de la maison mére.
Plusieurs tentent d’obtenir cette reconnaissance en exécutant de plus
petits mandats. -

Pour quune filiale obtienne un mandat, elle doit prouver qu'elle est
la meilleure.” De par l'expérience que jai acquise dans le monde des
mandats, je sais que vous devez convaincre la maison mére que vous étes
la filiale la plus performante au pays, ou mieux encore, au monde.
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4 Facteurs importants pour
I'obtention de mandats




