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méthodes d'approvisionnement des firmes américaines ont souvent contribué i
améliorer le rendement de leurs fournisseurs britanniques en les forgant 3
réduire leurs coiits et leurs délais de livraison. La propagation de 1'inno-
vation €galement peut se faire par la transmission d'une nouvelle méthode de

production de la filiale &trangdre 3 son fournisseur local. Cette transmis-

sion se fera d'autant plus probablement que la firme nationale sera assurée,
par contrat, de 1l'approvisionnement de la filiale étrangére pendant une pé-
riode plus ou moins longue, car alors 1l'investissement que nécessite la trans-

formation des méthodes de moduction devient moins risqué. En Grande-Bretagne

encore on a constaté que les firmes améficaines ont transmis assez volonfiers
le "know how" 3 leurs foufnisseurs britanniques. Enfin, il peut.arriver que
la demande d'une filiale étrangére rende possible la production d'un bien
qui n'avait pu 8tre envisagée auparavant faute d'un marché suffisant bien
qu'elle n'efit pas posé de problémes techniques trd@s difficiles 3 résoudre.
Mais tout comme dans le cas du développement régional cette zone
d'harmonie entre les intéréts de la firme plurinationale et ceux des états
n'est pas claire. Lorsque les firmes étrangéres qui entrent ont elles-mémes
un comportement oligopolistique, elles acceptent la structure de prix exis-
tante et la concurrence porte sur autre chose. Mais i1 est possible que

cette forme de concurrence satisfasse les gouvernements des pays d'accueil

parce qu'elle permet souvent 1'introduction de nouvelles techniques, de nou-
veaux produits, de nouveaux services. Si on croit 3 la souveraineté du con-
sommateur, on. peut dire que méme cette concurrence ne portant pas sur les

prix peut hausser son niveau de bien-8tre et qu'elle augmente les chances du

pays d'accueil de pouvoir soutenir la concurrence internationale.



