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Utaesei

vos achteurs de .Pneus
reinen-l chez'-vous ?

Ues clients qui retiennent sont ceux qui rendent un com-
merce de pneus profitable.

Quan voi "nsacrzl melurd votre travail pour
vous taire de nouveaux clients et faire la première vente,
vous voulez 8avofr que vous avez toutes les raisons de
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vous attendre à ce que. voti'e client revienne lorsqu'il lui r
faut un gutré pneu.

Les pneus qui donnent un bon service tont revenir l'ache-
teur. *Les -pneus qui sont bons pour le client le sont égale..Jv ..
ment pour le marchand. C'est la raison pour laquelle Y ~Wpnetu

tant~~ ~~ demrbu réel, uccès ,de leur commerce de d men
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