groupes sont de deux genres. L'un est
le Comité consultatif sur le commerce
extérieur, dont les membres viennent
de tous les milieux et qui s'occupe
des grandes lignes de la politique.
L'autre est une série de groupes con-
sultatifs sectoriels, soucieux des ré-
percussions des politiques commercia-
les sur leur propre tranche du Canada.

Je crols que chacun d'entre vous
est au courant de tout cela, du moins
d'une fagon générale. Et je crois que
vous savez aussl que le plus grand re-
groupement syndical de notre pays, le
CTC, ne s'est pas encore rendu 3 notre
invitation de prendre place au sein de
ces organes consultatifs. Je n'ignore
pas que la direction du CTC n'approuve
pas notre décision d'entamer des négo-
ciations bilatérales avec les Etats-
Unis. Mals cette décision a &té pri-
se, nous entrons maintenant en négoci-
ation, et nous espérons que le CTC
contribuera a définir nos positions au
fur et 3 mesure que les négociations
avanceront.

Selon un vieux dicton,
lez contribuer 3 faire les régles,
vous devez 2tre 13 quand on les fait.
Le syndicat des mé&tallurgistes le sait
fort bien, &tant donné la réussite du

si vous vou-

Congrés canadien du commerce de 1'in-
dustrie sidérurgique. Je ferais ob-
server qu'une autre organisation syn-
dicale, 1la Fédération canadienne du
travail le sait aussi et qu'elle a
pris sa place au sein du Comité con-
sultatif sur le coumerce extérieur.
Elle n'approuve pas non plus tout ce
que nous faisons.
*

Mais la question n'est pas forcé-
ment d'@tre d'accord. Ce qui compte,
c'est de faire partie du processus.
Cela ne vous engage 3 rien, cela ne
signifie pas que vous devez approuver
qui que ce soift. Et c'est certaine-
ment le moyen le plus efficace de
faire connaltre votre point de vue, de
fournir votre contribution.

L'invitation tient donc toujours,
la porte est encore ouverte. Laissez
vous guider par la réussite de vos ef-
forts, icl au Congrds sur le commerce
de 1'industrie sidérurgique. La table
de négociations vous attend. Tout ce
que vous avez 3 faire, c'est de venir
vous y asseolir. .

Ai-je parlé de "s'asseoir™?

Soyez assurés que je pratique ce
que je préche.

Je vous remercie.




