
LE PRIX COURANT

fruits étaient bien connus. Mr. S~mith
commença à. plantter' une pépiière.H
L'essai réuîssit dès le i-ommpncenVrit et,
depuis iphielopuis années. Mr. Sith cuîmip-
tei? parmi les deux oir trois plus grands
p&plnléristes du Canada.

En ce 'miment, -sur les 75!>ý acres de

M. E. 0. Smith.

terre appartenant A Mi'. Snmith, 25<> ai-res
tapportent dles f'utits ; enivirt> 5< act'îs
.siit't pîlantés en -,liîlt'' t le test e
p rouîtil les récoltes oirtdi na irtes de< la fer'
nie; unte portion tuuiteýfois; est de ta tei'i'.
préparée pour t'cî'<',voir les j<tin'os ai'

e t'S.
La phase la luts iéu¾et le 'lit commerce

(le's frit s dtans laquelle %Ilr. Smîith est
<'iiiié est la nianiitautire. Tandi.s qu'il

iP.dltî.s fruits. expiéditions qui, pen-
aiit uit certain noimbîre d]'années, se

sont elevees à 311) et 4111) ehars par ain,
il Pntti( vit la posiibhili é (le faire des 'onl-
tiltiles vt dus d ilCt5îe friuits. c22

g n le dafai eîmblia êt re unt bon pla-
re'im<I: pour Mir. Snmith et, teî i i
ptu plus di'un ant. il a construit une, lisi-
te' poit., la maî:;faî'tîiîe ils ciinfittiî'e
et (les cîîflset-ves de' fruit s qui a (oûté
$1 51<1iol1it (nvir<if.

lA et.à e le genie, de M r. Smith a

'tiý hS lonmme. Il y avait beaucoup dle mai-
sons qi! fabriqunaient les confillircs. les

gl et ' les ,conser'ves d(P frits en Ihoi-
!cs d< ei'llie Volei <1v fiue se <lit Mi'.
Siiili L.e ('aala ileviert (le plus en
lit11s lichuîhi, le îllic î-otîsoi)na'ltr de-
%-lent plîts à mêm'ne. chaqueti joui', d'achie-
1vi' tii ari' Ie de pîremièr'e qualité et dle
,uayeî', l' prix votilut. En ce nmoment, nous

(mlilup es millions dle livi(s de put-
''es con)Ifit îîî'es e t gelées de haut(, quali!
,il provenant dl'Angle'terrie (-, i'Eciis,'-
Il n'est îîiw r'aisonnable de supposet' quie
vs a illspeuvent être'î fabrifqués a it

Canadla toit ('n ayant itte qualité aussi
'îo.inî' ,t un prix iîuféri-iir, suirtouit si la

~~tnu'aît reest situe' juste ait muilieu
iili ve'gî't' ouù on pîeuti« réî oltet' les fr'uits

'li'ui' ee ntles airbrtes.
Ml. Smith consiilétait cette entreprise

plutôt -ommen( une expérience, sachant
onî'nil uost difficile le vendre des

mra! ehandises A tin prix élevé, quandd<es
utiices scmhlalîles en apparence sont

le marché à un prix inféi-iit';: il
nie s*atteýnilait pas A une grande v'ente'
îImîur la première saison.

Il fut agt'éablemenl surpris Il lança
s(, 5oll'~ns une forme atCrayante

et leur fît une publicité basée su.r le,
pureté et leur qualité; déjà il a trou%
une grande clientèle, désireuse d'*essa;
er ses marchandises let qui lui resue ;
tachée.

Il est InLtércqssan(_. ce reiparquer cm
bien, malgré la vatiété de ses intérî.'
ceux-ci sont loin d'être opposés les il:
aux autres.

.M. Smith cultive des arbres fi
t..L'époque où les soins àpren.(i'c

ces arbres demandent le plus rl'acti\
est. aut printempls, alors qu'it n'y a 1
autre chose à faire. Il récolte des trie!
en quantités consiudérables, ce qui
permeit <le ('onnai'ie les quanltités 1,
l)alls qui arriveront sur le niarrcît.
une é,poque donnée. Si la récolte' iii
ce: taire %<atiété (le prlunes, taI îný

îuêi hes. esit très foiîte, il peuit en con.
ce presque A coup sût' que soit voi
aura une récolte semb>lable vers la
me él:oqte, et ai rang-er son marclIit
'.nnséquinecce. Finalement. si, et> i.\,
lient ses fruits, il s'aperçoit qu'il\.

s-uiproduetion de pèches oit d'un 'i
fruit, qui amnentra une dépression sui
marché, il petit empifloyer son su,
dar s sa manufacture, <'oùl il sortira
fîîtrne dle cont'ituires ou de cousi-i',
pour faite face à la demande qui se -.
duit plus tard en autoir na et en hiv-r

Le fait que la fabrique de M. Siîu
est située sur le terr-ain de sa frtîî,i
nie communique avec la ville que piar
moyen (lu téléphone et d'un chemnîi
fe-r rayonnant est significatif. On petit!
(lire presque A coup sûr qu'avec le dv
Lhpe-nlent des 'voies ferrées et'l
gnes électriques à travers le vieil On,-
rlo, des Industries semblables st'zr
<tans tout le pays, et que Je nuv-iîi
d'e £centraIisatlon qui existe deputis
longtemps sera -entravé.

N'induisez pas vos clients eti erreur
eti leur vendiant des sirops qui sont
supposés contenir de 1lHuile de foie
de Morue et contieunnt tout au're
chose.
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D)r J.. O. La mbe rt

LE MEILLEUR SIROP SUR LE MARCHE.

IL LAISSE UN BON PROFIT AU DETAILLEUR.

Vendu par tous les
marchands en gras

1 doz. $2.65
3 doz $7.7.5

6 doz. $1400
grosse $27.00

1 10 jours
Net 30 jours

Principaux Distributeurs au Canada:
HUDON, HEBERT & CIE, IVONTREAL.

Le, plus beau Porc empaqueté

EN VENTE CHEZ TOUS
LES EPICIERS DE
GROS.

D. Rattra'y &Sons.
AGENTS GENERAUX

QUEBEC, MONTREAL OTTAWA
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