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Ily a encore
plus de pro-
fits à faire
sur la ligne
complète

Seuls agents de vente:

E. H. l alsh & Co., Limited
Toronto Montréal Winnipeg

i
pJEUT-F'TRE Mmc Leblanc - votre cliente quiachète toujours des Bas "Three Eighties" - ne

sait-ell3 pas que "Three Eighties" n'est qu'une
-. u? de l'importante ligne de Bonneterie "Sunshine".

Pourquoi ne pas fe lui dire?
Pourquoi ne pas lui .montrer que la ligne "Sunshine"

répond aux besoins de bas et chaussettes de toute la fa-
mille?

De cette manière. vous pouvez lui vendre "Little
Dqring" et "Little Daisy" pour ses filles; les bas "Bus-
ter Brown" pour ses garçons; les Pedestrian ou Mara-
thon nour son mari.

Vous n'avez qu'à dire: "Voici des marques Sunshi-
ne - toutes faites par la même maison - la plus vaste

~- yinre au Canada."
Vous verrez que votre suggestion sera la bienvenue

et que votre caisse enrepistreuse marquera nombre de
nouvelles affaires profitables.

Cl't mintgnant le tem - nousser la bonneterie.

The Chipman-Holton Knitting Co., Limited
Les plus grands manufacturiers de bas du Canada

Hamilton-Manufacture aussi à Welland

Section Tissus et Nouveautés.
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