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porte de bien se mettre dans la téte, ¢'est qu'en clas-
sifiant par départements votre stock. vous serez A mé-
me de mieux le tenir, vous saurez on le trouver dans
votre magasin, vous serez en mesure d'acheter plus in-
telligemment et vous jugerez quéls départements sont
profitables et lesquels ne le sont pas.

En faisant votre inventaire, il serait bon d’employer
une feuille ou une carte comme celle montrée ei-join-
te. L'usgge de ces feuilles ou cartes systématisera
votre facon de relever le stock et vous permettra de le
chéquer rapidement. Les fenilles on cartes peuvent
étre numérotées de facon & ce que si I'une se perd vous
puissiez savoir laquelle.

Ces feuilles devraient étre numérotées et mises dans
des relieurs aprés que les évaluations ont été faites.

Chaque feuille devra étre totalisée, mais les totanx
ne devront pas étre reportés de feunille en feunille. Ad-
ditionnez chaque fenille séparément et ensuite ajoutez
les totaux des fevilles pour chaque département, aussi
bien pour les piix de revient que pour les prix de deé-
tail. De cette manidre, vous obtiendrez la valeur tota-
le de votre stock dans chaque département, que vous
entrerez sur la feuille d’inventaire mensuel et de
sommaire, sous chaque département. en face des lignes
“Inventaire du mois dernier.”’

Au temps de 'inventaire, ce serait une bonne idée
d’arranger le stock de votre magasin de maniére a ce
que les marchandises d'nn département soient rappro-
chées autant que possible les nunes des autres.  Cela fa-
ciliterait le pointage et serait d'une grande aide dans
I'achat et la vente.  Vous saurez ainsi. immédiate.
ment. on se trouve chaaue artiele dans votre magasin;
vous n'aurez pas de diffieultés a le trouver et quand du
nouvean stock entrera vous saurez ou le placer.

(A suivre)

LE FOUR ELECTRIQUE

Généralisation de son emploi dans la fabrication
de 1'acier.

L'usage du four é&lectrique pour la préparation dn
fer et de 1'acier a pris une grande extension depuis le
commencement de la guerre.  Maintenant que la quan.
tité disponible de 1'acier est inférienre a la demande,
on fouille les tas de rebuts des fonderies et autres nsi-
nes, pour en retirer du métal.  Grice au four éleetri.
que. on peut anjourdhui retirer. de ces scories et dé-
tritus, un acier d’excellente qualité.  Au fur et 3 me.
sure que la nécessité nous oblige A conserver soioneu-
sement nos ressources naturelles. 1'usage des proeédés
électriques se généralise de plus en plus. ear on écono-
mise ainsi les matiéres brutes.

Au commencement de 1916, il existait 73 fours élec-
triques aux Etats-Unis; ils produisaient 100.000 tonnes
d’acier par année : leur nombre est nlus que doublé au-
jourd’hui, et la produetion annuelle excéde 1000000
de tonnes. Ces fours exigent environ 150.000 h.p. Une
des plus puissantes installations individuelles produit
70 tonnes. réparties entre fours de 15 et de 20 tonnes.

Ce procédé a méme fait des progrés nroportionnelle-
ment plus rapides an Canada qu’aux Etats-Unis.  T.a
production de I’acier par le four électrique v est passée
de 61 tonnes. en 1915, & 43.790 tonnes en 1916. T.es ren-
seignements fournis par la Civie Investment & Tndus-
trial Co. portent que. dans la ville de Montréal senle.
11 fours électriques sont en opération. et consomment
17,000 h.p. Les grands fours. alimentés par des fils
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& haute tension et conduits intelligemment, n'épron
vent pas de grandes diffieultés sous le rapport du con
rant; mais une installation d'une puissance inférieur.
4 5,000 h.p. ne devrait pas essayer de mettre en service
des fours it courant monophasé de 400 k.w. on plus. \'y
que chaque opération ne dure que trois heures environ
A'sera possible de faire nsage du courant disponibl.
pendant les moments du jour qui n'exigeront pas des
génératrices leurs plus fortes sommes d’énergie.  I.o
prix de revient du k.w.h. est de 1e 2 1V5e; ¢'est le taux
qui a maintenant cours dans 1'éclairage des maisons en
plusieurs villes du Canada.

LE RACLOIR A CHEVAL

L.es conventions des bonnes routes sont excellentes

Cenx qui v assistent recoivent de nombrenux renseigne
ments et de bons conseils.  Malheureusement peu de
cantonniers ruraux s'y rendent. Nous espérons tous
que plus tard les bonnes routes a surface unie. bien
drainées et reposant sur une conche d’empierrement
deviendront générales.  En attendant, il faut entrete
rir en bon état les chemins de terre actuel.

Dans le comté de Dundas, nous avons remarqud que
les routes. sur lesquelles on avait passé le racloir.
¢taient en meillenr état que les autres. Ne pas négh
ger les routes jusqu'a leur reconstruetion, mais les en
tretenir le mieux possible.. On aplanit les chemins en
v passant le racloir & cheval an printemps, aprés les
pluies. Un tel travail ne demande pas heancoup de
temps, conte peu et rend de grands serviees aux che-
mins. dont il remplit les trous et les orniéres. Et. ne
I'onblions pas, les honnes routes sont pour le mar.
chand un appoint formidable dans leur commeree.

COMMENT ILS SONT ARRIVES

STl est incontestable qu'il entre un certain nombre
de egrandes forees dans les affaires modernes une des
plus puissantes  est certainement 1'art de la vente.
Lart de la vente est preché. pratiaué
plus gque jamais.  Des exemples sans nomhre dans les
affaires modernes prouvent que art de la vente erée
ses propres opnortunités les saisit et les pousse jusqu‘a
les faire fructifier.

enselond

("est ainsi ane nons avons vu des tailleurs d'appor-
tunités dessiner rapidement de brillantes carriéres et
arviver A des positions extraordinaires

(""est dans ces six derniéres années aue Henry Ford
s'éleva du rane de pavvre petit méeanicien a celui de
milliardaire. M .Tohn North Willvs entra dans le com-
meree d'antomobhiles sans eapital. il emprunta $7.500 et
avee une nsine sur le point de faillir et <a maenifique
farce d'éneraie. 1l édifia une fortune de $80.000.000. M.
Charles-M. Schwab débata comme simple ouvrier. sans
influence ni édueation et en un temns comparative-
ment conrt acquit une fortune considérable. An cours
de ces deux derpiéres »nnées. il prit nne manufacture
tomhée alla en Europe an moment de la plus erosse
danpression finapeiore et enena des millione de dollars.
Nons avons vu le stoeck de sa ecompaenie monter de
4000 1'action 3 £700. Nous 'avons vu acanérir per-
sonnellement 1o renom an’il détient dn plus erand ven-
Jerr an 'l voait 1amais en.

(Cec hommes—Ford. Willvs Sechwab et les centaines
de leaders du commeres et de 1a finanee. ont tiré leurs
opportunités de 1'art Aec la vente,




