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POUR LES
COMMENT ON DEVIEZ

Le jeune homme qui se propose de devenir commis-
.ygeur doit, pour atteindre son but, êtreamieu

t p<osseder une cervelle bien équilibrée. "On naît com-
mtis-voyageur comme on niait musicien ou poète", dit-
-ni souvent. En réalité ce sont simplement les qualités
di, vendeur que l'on peut p>ossédler e:: naissant et qui

>-umit susceptibles de se développer.
L,'emploi dans lequel les jeunes gens doivent comn-

iiie:îcer leur app)rentissage de commis-voyageur est
l-lui qu'ils occupent actuellement, c'est-à-dire n 'im-
lîorte lequel.

l'lie assez bonne éducation leur est indispensable.
Il faut qu'ils puissent parler intelligemment sur des
-.-ueUt-var!és et se rendre -rapiilemenV-eompte- duinc
,ituation. Avec ces capacités. plus l'ambition et le sens

'mîmnmun ils pourront faire leur chemin cn partant
un i emploi ou d'un autre. Cependant, s'ils ont de l'ex-

1rience comme correspondant et sténographe ou com-
lu. againerh~us cances die -succès-soront- peut-être

inhs grandes.
Lýe corresp)ondant et le sténographe, en effet, sont

's forcément au courant des ventes faites dans la
laison, et el) écrivant ai: sujet de toutes les transac-
i ms de celle-ci ils se familiari'/>nt non seulement avec
-i produits, mîais encore avec les méthodes employées
'utr les lancer sur le marché.
(Ceux qui occupent une position dans le bureau et

il voient aucune occasion de passer dans un autre dé-
I.irtement devraient étudier la sténographie. La chose
*-i facile: des centaines de commis-voyageurs d 'au-
i -ird'hui ont commencé leur carrière en qualité de

2 ,rçons Ùle bureau, puis de sténographes.
Après avoir acquis la connaissance des produits de
maison dans l'emploi de sténog-raphe il faut passer

i certain temps dans le dépôt des marchandises comn-
* e magasinier, puis dans les fonctions de commis-yen-
(,ur. Beaucoup de magasiniers sont devenus, sans

-titre stage, commis-voyageurs.
aooaauoaoaooooo@ @@O@O@

0 TABAC A
0Chaque palette de tabac à
Schiquer porte un coupon.

0 Dites-le à vos clients.T

ndredi, 26 Novembre, 1915. Vol. XLVITI-No. 48.

IEMPLOYES
qT COMMIS-VOYAGEUR

Tlout en: i f am:il iarisan:t, tout en: étuint à fond le
produit on Il'article qu'il aura à vew I re 1 'apilnif

îoiiii i- v'vgeî rdoit etii iiver l'art. (ile la conversa-
tionî. en aniglais routine e,: français, nasturellemenit. lie
verbiage est iiîut ilil: les p>arîoles que pr<>îîoiîee le voya-
getir~ le voiiiiieree doiv ent porter et sa prononciation
doit être ehi ire et clist met e. ("'est en: parlant que l'on
gagne la conf ianc:e dut elient, et sans cel le-ci aucune

A vaut <I'ii:ene campagne il est aussi lit wessa i re
de ro>nilire les produit s (les i'oticirrents, lion pour
les dépréi-vr.i var eela nie donne jamais c bons résul-
tats, mais îîarvu que, afin <le donner de la force il ses

-~~1 -rîneis i:eiiïivvgu doit cou:îaire ceux
(le ses voiieiirrciîts. S~i tii e lient liii présente l'article
d'un dle ves derniprs Ile vominis-voyageur. connaissant
les points faibles de cette marchandîise. pourra en pro-
fiter--pour.fairc ressortir -les- ilualités principales de la
sienne.

lie futur coninîiis-v'oyageur a tout intérêt à recher-
c'ier la compagnie île gys <lui lui sont supérieurs,
<l'hommes d 'affaires expérimentés, afin d'augmenter
autant que possible soit bagage (le conîiaissanecs.

La confiane eii soi-même est l'une des qualités que
doit posséder le vendleur. Il faut êtrc plein de sang-
froidI en toute occasion pour lutter avantageusement
contre les mnéthodes souvent déloyales de concurrence;
il faut être juste et dIroit et ne pas tromper le client
sur la qualité (le ce que l'on vend si l'on ne veut pas
échouier à brève échéance dans la carrière.&

Tout jeune homme qui se propose de devenir comn-
mis-voyageur doit avoir le bonnes habitudes, des ma-
nières correctes, être Pourtolis et posséder de bons prin-
cipes; son apparencee doit être agréable, car la première
impression est toujours celle qui dure le plus long-
temps.
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