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LE PRIX COURANT

pu disparaitre en quelques- jours, ni

méme en quelques semaines. Les spé-

culations du gérant-général devaient
¢n conséquence, durer depuis des mois
¢t des mois.  On peut done se deman-
jer quelle sorte de contrdle exercaient
?bs directeurs sur les opérations et les
fonds de la banque. Il semblerait que
le gérant-général avait carte blanche.
Sl avait senti les rénes et le frein
@une direction active et vigilante, il
serait sirement demeuré un  gérant
modeéle et la Banque d’Ontario ne se-
rait pas aujourd’hui rayée du nombre
des banques canadiennes.

Par le seul fait qu’il se lance dans
des spéculations hasardeuses, un gérant
ou tout autre employé de banque jette
du discrédit sur I'institution qui 'em-
ploic et ne mérite plus la confiance de
ses chefs, ni celle du publie.

Les institutions financiéres bien di-
rigées, bien administrées, exereent une
surveillance efféetive, réelle ‘sur leurs
emplovés de tout rang et ne tolérent
dans leur personnel ni joueurs, ni spé-
culateurs. '

U'n gérant dont les actes ne sont pas
controlés pourra trahir les intéréts qui
lui sont confiés au point de compro-
mettre institution dont I'administra-
tion lui est confiée, tandis qu’un gérant
imprudent ou indigne, si habile soit-il,
ne pourra longtemps tromper une sur-
veillance exercée.

Des faits semblables & coux qui vien-
nent de mettre fin a Pexistence de la
Banque Ontario  sont heurcusement
rares; toutefois, et bien que les dépo-
santz ne perdront rien dans cette der-
nicre affaire, la morale a tirer pour nos
lecteurs est que, dans le choix d’une
hanque, ils devront toujours donner la
préférence a celle dont les directeurs
sont en méme temps qu'éelairés, actifs
et vigilants; celle dont le personmel est
trié. choisi et absolument digne de con-
fiance.

LA SUPERIORITE DES AFFAIRES

Il y a quelque cinquante ans, il fallait
du courage A un étudiant d'un grand col-
lage pour dire qu'il allait se mettre dans
le commerce, ses études terminées. “ A
quoi sert un diplome, lui disaient ses ca-
marades, pour vous livrer au commerce?
Un fermier pourrait entrer au collége
aussi bien qu'un homme d'affaires”. Un
jeune homme était alors déconsidéré au
collége, quand on savait qu'il allait em-
brasser une carriére commerciale, et un
grand nombte d'étudiants m’osaient pas
déclarer ce qu'ils avaient l'intention de
faire dans 1'avenir, & moins qu'ils ne se
destinassent & une des trois grandes pro-
fessions—droit, théalogie ou médecine.
Orn pensait que les colléges n’existaient
que pour ces professions. Dans certains
colleéges, 50 pour cent des diplomés étu-

diaient le droit, un fort pourcentage, la
théologie et la plupart des autres, la mé-
decine.

Ceux qui se destinaient au commerce,
surtout au petit commerce, étaient con-
sidérés comme des gens d'une classe in-
férieure, n'ayant aucun rang dans la so-
clété, comme cela existe dans d’'autres
pays. Par exemple, lorsque j'étais en
Angleterre, on m’'a parlé d’'un ordre du
département des postes de Londres, dé
fendant aux ethployés des postes d'ajou-
ter le mot “esquire” au nom d’'un homme
s'ils avaient quelque raison de croire que
ce fat un ouvrier ou un petit commer-
cant. '

Aujourd’'hui, les direoteurs de mos
grands colléges nous disent que décidé-
ment les étudiants ont une tendance plus
marquée A entrer dans le commerce. En
réalité, nos grandes universités et d'au-
tres établissements d’'instruction qui con-
sidéraierit autrefois le commerce comme
une carriére vulgaire, établissent mainte-
nant des cours commerciaux, ou des con-
férences sont faites sur les méthodes pra-
tiques d'affaires et ol les hommes d'af-
faires sont invités & parler aux étudiants.
Dans tout le pays, on se tourne de plus
en plus vers 1e§ affaires.

Un changement et une évolution énor-
mes ont eu lieu aux Btats-Unis, surtout
pendant le dernier quart de siécle. Au-
jourd'hui le commerce rédgne en maitre.
Rien n'est plus évident. C'est la premiére
impression de l'étranger qui parcourt
1'Amérique. Il n'entend gudte parler que
d'affaires. Tout est aux affaires—au dé-
veloppement de vastes combinaisons qui
surprennent le visiteur. Partout les af-
faires se développent de telle facon que
‘malheuresement toute autre chose se
trouve éclipsée. Noys lisons relativement
tiés peu de chose dans les journaux sur
les professions libérales, les beaux arts
et les vocations esthétiques. Les affaires
régnent en maftre. Nous le constatons et
nous 1'entendons dire de tous les cotés,
au point que l'esprit en est étourdi et
que l'imagination est frappée de stupeur.

e mot “affaires” prend une importan-
ce croissante de jour en jour, ainsi que
de nouvelles significations. Le simple
exposé des capitaux investis dans la ma-
nufacture, les chemins de fer, les lignes
d: steamers et le commerce en généra'

quelques dernidres années | . embras
ser des carriéres commercinls - e con
nais un de ces hommes qui. « ot |y
faible salaire qu'il recevait conane ina
tuteur et du peu d'avenir qu:. .nait ey
perspective, se mit dans les aitaires a

New-York et est maintenant a peu preés
millionnaire. Non qu'il n'aimat jpas e.-

seignement, c'était sa passion il v i
,ussissait. Mais il trouva quil ponvit
~ faire beaucoup plus dans les aftanes. n

son champ est absolument illimit: o
pour lui il n'y a pas de compariison i
tre les deux carriéres. Pour moi.
gnement est une des plus belles voca
tions qui existent; mais les faits son
brutaux et, quand nous voyons partou
des hommes qui abandonnent leur pr
fession pour se livrer aux affaires. ¢'es
un fait trés significatif.

Est-il é&tonnant que les jeunes wen
tournent leur esprit avide du coté des
carridres commerciales, quand ils voien
les méthodes lentes, les années d'écono
mie pénible par lesquelles leurs péres ve-
ussirent & acquérir simplement de lal
sance, et qu'ils mettent en regard les o)
porturités remarquables offertes diuns iv
monde commercial d'aujourd’hui.

Pourquoi ne considérerions-nous pasle-
affaires comme une carriére relevée? Le
commerce a été la force de civillsatio
la plus puissante que le monde ait Jt
mais connue; en effet le commerce a mi
en contact les nations, comme rien antr
n'a pu le faire, tendant & créer Uharm.»
nie, & développer un langage commun
grice A4 nos steamers, nos télégraphes
nos téléphones, et nos chemins de 1ot
Avant lorngtemps, il n'y aura plus cn e
lité qu'un seul pays ,car nous arriveronsi
converser aussi librement avec i~
ples étrangers que nous le faison- v
les habitants de nos divers états.

Les affaires régnent en roi: muis«.-
accomplissent aussi la plus grand. ne-
sion au monde.

Elles ont appris aux hommes
goisme conduit fatalement a la r\""
sité et que c'est 'homme qui Tén~=i
mieux qui a le plus de considérativ: o
celui avec qui il fait une transactic i’
est avantageux de n'étre pas égoi’ !
que l'égoisme constitue une polit:: ™
courte vue. Pensez combien les u°
ont contribué a élargir 'esprit dv "v‘“'

Ueliseis

forme une histoire qui tient de la ﬂctlor{n me, A le forcer 4 abandonner ses vl

le stigmate infligé autrefois par une
carriére commerciale a completement
disparu et, parmi les gradués des colle-
ges américains, cette année, ies plus en-
viés sont ceux qui embrassent les af-
faires.

Des milliers d’hommes ayant une pro-
fession libérale entrent dans le commer-
ce. Partout nous entendons parler d'hom-
mes qui qult?ten\t la chaire, le cabinet d'a-
vocat, la saMe d'école pour se livrer au
commerce. Un grand mombre d'institu-
teurs ont quitté leurs écoles, au cours des

gés—religieux, politiques, géograp!

et de races! Les affaires réuniss '
hommes de toutes les nationalités «
fcreent 2 vivre ensemble dans !

et I'harmonie.

~Nous commencons & voir que lc-

res constituent un grand évangile

les éidvent les races, que la lutt:
améliorer sa condition tient I'h
dans le droit chemin et le rend ni
sous tous les rapports. Des m. '°
d’hommes ont été tirés de la sauvi:
gréce a l‘i:nstrucqop commerciale ~



