
Los antecedentes de John Leighton y
Kelth Kidd, que formaron su actual sociedad
comercial en 1971, son muy semejantes.
Amnbas se han graduado de Ingenieros en
1942, participanda en la Segunda Guerra
Mundial, trabajaran para grandes compaflias
hidroeléctricas y han ingresado en el sec-
tor comercial como consultores indepen-
clientes. Ambos han brindado asesaramien-
ta de alto nivel a gabiernos y organismos
reguladores. Ambas han trabajado en pro-
yectos eléctricos principales en paises en
desarrollo y han parido con un sentimiento
creciente de preocupaciôn.

"Me ha inquietada"', afirma el Sr.
Leighton, la que se dejô atràs después de
la partidla de las canadienses y americanos.
Hemos construido una planta, pero ý,acaso
hemos construido la capacidad para mane-
jarla coma corresponde?".

Su preocupaciôn tuvo una traducciôn fiel
con una visita que realizô a una central ter-
moeléctrica en la India en las comienzas de
los allas 70 - aproximadamente 10 ailos
después de ir alli par primera vez coma con-
sultor en las etapas iniciales de la operaciôn.
"Fue una desgracia", recuerda.

Un pedîdo inesperado
El problema preocupô a las dos socios, pero
sin que pudieran encontrar una soluciôn
hasta que en 1975 un dia llegô in-
esperadamente un pedido. Una firma
americana estaba estudianda la praducciân
de una pelicula de capacitaclôn para
aperadores de plantas termales.
Necesitaban un experto que escribiese el
lîbreto y se enteraron de que Ted Major, un
ex-combatiente de la Marina Real que re-
cientemente se convirtiera en un sodao de
Leighton y Kldd en Toronto, ors justamente

Estados Unidos. La siguiente especulaciôn
importante de la campaila acuniô en el cam-
po famîliar de la operaclôn de servicios eléc-
tricos. La ordien decisiva llegô de ýNew
Mexico.

En pocos aflos el personal de la com-
pallia aumentô de 8 a 22 y se contrataron
artistas gràficas y editores cinematogràficos.
Se instalô un estudio de producciôn
televisiva con equipa campleto.

La palitica de la compala fue desde el
comienzo contratar los servicios de
especialistas cada vez que se necesitaban;
pero, ai mismo tiempo se estimulaba siem-
pre a las miembros del personal a prabar su
capacidad on diferentes tareas. Actualmonte
los artistas también trabajan coma
operadores de câmaras, ingenieros y
librotistas. Leighton cansidora ai goronto de
ventas Dave Crawford un "director de
primera categoria".

Ampliando actîvidades
De manera anâlaga, la ramificaciôn de ac-
tividades en prayectas y productos en los
ùltimas atlas ha sida espectacular. Hay cin-
tas Leightan and Kidd on todos las sectoros,
descle la fabricaci6n de muoblos hasta el
mantonimienta de màquinas contra incendias
e intervenciones médicas en casas en crisis.

Las ingrosos de las ventas totales ascen-
dieran de aponas $1 .4 mîllones en 1981 a
màs de $2 millones el alla pasado. Ac-
tualmente uns gran parciân de las programas
de capacltaciôn se Ilova a cabo de acuerdo
a las deseas de clientes especificas.

Pera la compahis no ha abandanada su
espiritu ospeculativo anteriar, aunque una
hora de praducciôn cints en videa puode
costar hasta $40.000 y un programna com-

ploto de capacitaclôn puede durar hasta 70
haras. Actualmente el reta cansiste en en-
contrar nuevas fuentes adecuadas de capital
espoculativo.

La firma recién camienza -a apravechar
algunos mercados de gran patencial.
Leighton & Kidd psrticipô en la misiôn ca-
mercial del Lojana Oriente dol Primer
Ministro Willian Miller en atalo pasado. Ac-
tualmonte miles de estudiantes en las mns-
titutos palitécnîcos de Singapur estân con-
templando cintas videa hochas en Toronto.
En breve se iniciarà una omprosa educativa
canjunta con una compalia cinematogràfica
con sede en Jamaica.

Nuovos prayectas en el pals prometen
famentar los osfuerzos de exportsciôn de
otras compahies canadienses. En el estudia
de la planta baja de Lelghton & Kidd se en-
cuentra una roluciente motociclota Yamaha.
Se utilliza en uns guia videa para ventas y
mantonimienta para agentes de Vamaha, in-
clusive las que se ocupan de las exporta-
ciones de la divisiôn canadiense de la cam-
pallia. Otro de las proyectos es la prociuc-
ciôn de una policula de capacitaciôn para
compradores oxtranjeros de una nueva per-
faradora original fabricada par la Lovat Tun-
nel Equipment lnc. de Toronto.

Y en las ajos de John Loîghton se nota
un destello ospecial estas dias al pensar en
ai futuro de las servicios de exportaclôn
canadienses. Su compafflia, està neocian-
do las ûltimos detalles de un contrato para
suministar un programa campleto de
capacitaciôn para una planta flamante de
pasta de madera y papal que Se contruye
en ai Lejano Oriente, y atra contrato para
una refinoria de potrôlea en el Medio
Oriente.


